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El volumen de créditos cireció un 
15,3% en el primer semestre 

El incremento regional está un 2% por 
encima de la media nacional 

CastiUa'La Mancha fue la quinta 
comunidad con más aumento 

Los créditos concedidos 
por los bancos, cajas y coo­
perativas en Castilla-La 
Mancha ascendieron a 
15.506 millones de euros 

(2,57 billones de pesetas), 
lo que representa un incre­
mento del 153% respecto a 
los seis primeros meses de 
2000. Castilla-La Mancha 

es la quinta región españcv-
la donde la inversión credi­
ticia experimentó un ma­
yor crecimiento hasta el 
mes de junio. De esta for-
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ma, la inversión crediticia 
en la región ha crecido un 
2% más que la media na­
cional en el citado período 
de tiempo. La provincia 

con un mayor número de 
créditos concedidos fue To­
ledo, pero en la que más 
han crecido estos ha sido 
Guadalajara. 

Las empresas 
de fluidos se 

quejan de 
intrusismo 
profesional 

El sector de las empresas 
instaladoras de gas, cale­
facción, fontanería y cli­
matización muestran sus 
quejas por el intrusismo 
profesional y la falta de 
una mano de obra cualifi­
cada en este ámbito. En 
este sentido, aseguran 
que existe un gran núme­
ro de personas que reali­
zan este tipo de trabajos 
sin tener el carnet de ins­
talador. En Castilla-La 
Mancha existen en torno a 
800 firmas de estas carac­
terísticas, de las que más 
de un 50% son autóno­
mos. 
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IPC EN CASTILLA-LA MANCHA (SEPTIEMBRE 2001) 
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LOS PRECIOS SE Los precios no sufrieron variaciones durante él pasado mes en Castilla-La 
•\ t k -K-rTT, T¥ TTT-iT«/-\-vT Tifvn I T»T f-in MoHcha. HosteUría y ocio han sido los dos grupos de precios que han contri-
M A N T U V I E R O N E S T A B L E S buido a contener elIPC mi 

EN SEPTIEMBRE do los más inflacionistas. 
! mientras alimentación, enseñanza y vivienda han si-
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Los cazadores prevén un 
aumento de piezas de jabalí 
"Temporada digna, pero no ex­
cepcional". Así han calificado los 
representantes del sector la tem­
porada de caza que comiei\za el 
día 14 de octubre. El presidente 
de la Federación de Caza de Cas­
tilla-La Mancha, José María Gon­
zález, señalaba que el número de 
piezas batidas la presente tempo­
rada será muy similar a la del pa­
sado año (2,9 millones de piezas 
de caza menor y 40.000 de caza 
mayor), "ya que la climatología 

ha acompañado y no ha habido 
ninguna crisis con respecto a las 
enfermedades de los animales", 
señalaba González. En el caso del 
jabalí, por otro lado, se espera im 
aumento de piezas de hasta un 
20%. Por otro lado, en este año se 
han unificado las fechas en toda 
la región para celebrar la tempo­
rada de caza, ya que anterior­
mente Cuenca y Guadalajara han 
empezado una semana más tar­
de. 

Págs. 28 y 29 

Más de 800 expedientes de 
Evaluación ambiental 

Para realizar un plan, un progra­
ma, un proyecto o una actividad 
para prevenir, evitar o minorar 
sus efectos negativos sobre el me­
dio ambiente es necesario realizar 
una Evaluación de Impacto Am­
biental, siendo la Consejería de 
Agricultura, a través de la Direc­
ción General de Calidad Ambien­
tal, el organismo encargado de 
dar las autorizaciones. Según los 
datos balitados a este semanario 
por la citada Dirección se han ini­

ciado 824 expedientes y a fecha de 
23 de agosto habían finalizado 310 
expedientes, de los que 236 co­
rresponden directamente al ámbi­
to de Castilla-La Mancha; 32 están 
sujetos a la Ley 5/99 de 8 de abril, 
pero referido a planes y progra­
mas; y que estén sujetos al Real 
Decreto 1131/88 (que está relado-
nado con consultas que el Minis­
terio de Medio Ambiente realiza a 
la Administración Regiorwl) son 
30. 
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QUEJES 
NOTICIA 

El grupo Santos 
abrirá un nuevo 
centro logístico 

El grupo logístico Santos 
va a poner en marcha una 
moderna plataforma ubi­
cada en el Polígono de Mi-
ralcampo que dispone de 
vma superficie total de 
24.000 metros cuadrados. 

Pahlosky prevé 
cerrar el ejercido 

con 3.800 millones 
Calzados Pablo de Fuen-
salida prevé facturar en el 
presente año 3.800 millo­
nes de pesetas, lo que su­
pone un 10% más que en 
el pasado ejercicio. Las 
ventas en el exterior fue­
ron de 1.200 millones. 

Rusticasa 
buscáramos 

mercado en Europa 
Rusticasa, empresa con­
quense que realiza caba­
nas de madera, tiene 
previsto abrir nuevos 
mercados en Yugoesla-
via, Noruega, Suecia y 
Estambul, entre otros 
países. 

C. Huertas Muñoz 
empezará su 

actividad este año 

Después de muchos años 
realizando conservas de 
forma natural, la empresa 
dudadrealeña Conservas 
Huertas Muñoz S.L. se 
laivza a la producción 
industrial, que comerizará 
antes de que acabe d año. 

Abellán Herreros 
disminuye su 

producción un 40% 

Abellán Herreros, instala­
da en La Gineta, Albacete, 
ha disminuido su produc-
dón un 40% en lo que va 
de año, lo que le ha llevado 
a reducir plantilla. La firma 
se dedica a recdi2ar mue­
bles para la exportadón. 
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CARTA EDITORIAL 

Una de cal y 
otra de arena 

con ellPC 
Sant iago MATEO SAHUOUILLO (*) 

Todos los meses los datos sobre la inflación 
mensual o la acumulada son motivo de que­
jas por todos los sectores, sin embargo en es­
ta ocasión el IPC de septiembre nos deja un 
tanto perplejos. En principio, porque no es­
tamos demasiado acostumbrados a una es­
tabilidad de precios de un mes a otro, pero 
también por los sectores en los que se ha re­
gistrado ima bajada de los precios. 

Por ello, si estuviéramos en otra coyvmtu-
ra se podría decir abiertamente que el dato 
de septiembre no ha sido malo y, aunque só­
lo sea por un mes, también podríamos decir 
que vamos por la buena senda. Sin embargo, 
la desaceleración que se viene anunciando 
en los últimos meses unida a este hecho que. 
supone, en una primera valoración, una caí­
da del consumo, nos hace ya ser menos op­
timistas con el dato. 

Desde mi punto de vista, es pronto toda­
vía para achacar la bajada de precios en el 
sector turístico al arrastre de la situación in­
ternacional, tras el ataque a Estados Unidos 
hace hoy mismo (día en el que escribo estas 
líneas) un mes, pero no se puede obviar que 
el turismo extranjero se ha resentido tras la 
fatídica fecha. También es constatable que 
los precios de hostelería, cafés y restauran­
tes han estado al alza en los últimos años y 
han sido constantes las quejas que desde el 
Ministerio de Economía se han hecho al res­
pecto, pidiendo responsabilidad al sector 
para que moderara sus precios y poder con­
trolar así la inflación. 

Sin embargo, en este mes de septiembre 
sorpresivamente estos precios han caído y el 
único factor que a todos se nos ocurre es el 
panorama de guerra que estamos viviendo a 
nivel internacional. 

También esta semana damos a conocer los 
datos de la última Encuesta de Presupuestos 
Familiares que también indican una caída 
del gasto de las familias en el segundo tri­
mestre. Evidentemente, tampoco es éste un 
buen dato para los empresarios que empe­
zamos a ver como los peores presagios sobre 
la caída del consumo interno empieza a lle­
gar. 

Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

Perspectivas económicas 
y empresariales 

J O S É M A R Í A C U E V A S 
P R E S I D E N T E DE C E O E 
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Los empresarios espa­
ñoles tenemos ante no­
sotros una serie de re­
tos de importancia tras­
cendental para el desa­
rrollo de la economía y 
de nuestra propia acti­
vidad. Por un lado, la 
implantación del euro. 
Un acontecimiento car­
dinal que viene a facili­
tar los intercambios co­
merciales entre estados 
miembros y a conver­
tirse en factor de esta­
bilidad. Con ello se fa­
vorece la inversión y 
las transacciones co^ 
merciales. Pero debe­
mos prepararnos con­
cienzudamente. En" ge­
neral se está haciendo. 
Y, en concreto, me cons­
ta que las empresas de 
Castilla-La Mancha se José María Cuevas es presidente de la CEOE 
han esforzado y han 
obtenido una información y for­
mación suficiente para hacer 
frente al reto. Un último esfuer­
zo en las últimas semanas que 
quedan antes de que comience 
el año 2002 ayudará a estar aún 
más preparados. Lo he dicho ya 
en alguna ocasión, adelantarse 
a los acontecimientos supone 
colocarse en una situación ven­
tajosa. Por eso CEOE ha realiza­
do más de 200 reuniones por to­
da España, en las que se ha in-
form.ado con intensidad del eu­
ro, sus oportunidades y sus di­
ficultades. 

Tengo gran fe en el tejido em­
presarial español. Recordemos 
que en los últimos 15 años 
nuestras empresas han logrado 
pasar de una economía cerrada 
y autárquica, a otra abierta y 
equilibrada, cifrando nuestra 
competitividad en la calidad y 
el valor añadido. 

Otro de los desafíos que se 
presenta no sólo a los empresa­
rios castellano-manchegos, sino 
a todos los españoles, es la de­
saceleración económica que co­
bra carta de naturaleza a partir 
del 11 de septiembre de 2001 
con los atentados terroristas su­

fridos por EEUU. También es­
toy seguro de que sabremos sa­
lir de esta situación de escaso o 
nulo crecimiento. Pero es im­
portante que las autoridades. 

Por lo cfue respecta a 
las expectativas 

empresariales de la 
comunidad autónoma 

de CastíUa'La Mancha 
soy optimista 

tanto Gobierno central, como 
los de cada comunidad autóno­
ma, serán capaces de reaccionar 
con nosotros, y tomen medidas 
de política econónüca adecua­
das, aligeren cargas sobre inver­
siones y el empleo, y aceleren el 
proceso de moderiúzación del 
aparato productivo español. 

Por lo que respecta a las ex­
pectativas empresariales de la 
Comumdad Autónoma de Cas-
tiUa-La Mancha, soy optimista. 
Es cierto que, a corto plazo, el 
panorama antes someramente 

reflejado va a provocar cre­
cimientos más moderados 
e incluso momentos de cri­
sis en determinados secto­
res. 
Pero no debemos ser alar­
mistas. Los empresarios de 
esta región saben lo que es 
pelear contra circunstan­
cias tan duras como la cli­
matología, la falta de re­
cursos materiales y de in­
fraestructura o las dificul­
tades geográficas prove­
nientes de grandes exten­
siones secas de terreno. Pe­
ro con un gran espíritu de 
sacrificio y una dosis ejem­
plar de valentía, decisión e 
imaginación han sido los 
grandes protagonistas en 
el logro de la mejora eco­
nónüca y social de la co­
munidad. 

También sé que no se van 
a conformar con lo conse­

guido. El empresarios castella-
no-manchego sabe de la necesi­
dad de continuar avanzando, 
de seguir adaptándose a los 
nuevos tiempos y tecnologías y 
de no olvidarse de dos factores 
fundamentales para nuestra ac­
tividad: la formación y el factor 
humano como clave del valor 
añadido. Ya no es la tecnología 
el elemento distintivo, y menos 
la disposición de materias pri­
mas. 

Ahora las empresas que tie­
nen éxito son las que saben or-
gaiüzar la producción y son ca­
paces de obtener un óptimo 
rendimiento de sus plantillas. 
Me consta que el empresariado 
de Castilla-La Mancha es cons­
ciente de que conceptos como 
calidad, servicio al cliente, efi­
cacia comercial o diseño marcan 
la diferencia. 

Con todos estos mimbres sé 
que el cesto empresarial va a ser 
fructífero y ayudará decisiva­
mente en el desarrollo de una 
comurúdad autónoma cada vez 
más respetuosa y agradecida a 
la aportación empresarial. La 
que crea riqueza, progreso y 
empleo. 
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Bolsa 

Los inversores por 
fm se han dado un 
respiro y se han lan­
zado a comprar va­
lores, aunque eso sí 
todavía con una 
cierta cautela. 

Dólar 

La moneda norteame­
ricana se ha apreciado 
ligeramente con respec­
to al euro, una vez que 
los Estados Unidos han 
decidido atacar Afga­
nistán. 

Petróleo 

Los países productores 
de petróleo siguen pre­
ocupados por la fuerte 
caída en el predo del 
crudo y la posible dis­
minución de la deman­
da energética. 

ü PMON 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUBE La elección de Toledo para presi­
dir la Organización Mundial de 

Ciudades Patrimonio durante los próximos 
dos años, y que sin duda, servirá para revitali-
zar la capital castellano-manchega y atraer una 
mayor cantidad de turistas, con el consiguien­
te beneficio para el sector hostelero. 

B A J A ^'^ incertídumbre que se vive en algu­
nas empresas de Castilla-La Mancha 

ante posibles cierres y reducciones de plantilla, co­
mo el caso de Ibertubo o Indas, que amenazan con 
terminar con el periodo de paz social que se ha vi­
vido en los últimos años en la Comunidad Autó­
noma. 

LA IMAGEN DE LA SEMANA 

CONSUMO Y CECAM PONEN EN MARCHA 55 TALLERES SOBRE EL EURO. 
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N O M B R E S D E A C T Ü A L I B A D 

PAULINO TELLO 
Presidente de Cárnicas Tello 

El presidente de Cárnicas Tello (Tole­

do), Paulino Tello, ha recibido el primer 

premio Carrefour a la mejor pyme de 

Castilla-La Mancha. El acto tuvo lugar 

en' el Parador de Toledo, presidido por 

el presidente de Carrefour en España, 

Rafael Arias Salgado. 

JA.LEÓNTRIVIÑO 
Pte. Cámara de Comercio de Ciudad Real 

El presidente de la Cámara de Comercio de 

Ciudad Real, Juan Antonio León Triviño, ha 

presentado el Anuario Económico 2001 de 

la provincia, donde se constata la falta de 

suelo industrial, principalmente en la capi­

tal, donde ambos polígonos se encuentran a 

una capacidad del 90%. 

J.JtoROHD 
Presidente de Caja Castilla-La Mancha 

Caja Castilla-La Mancha, cuyo presidente 
es Juan Pedro Hernández Moltó, ha fir­
mado dos convenios de colaboración esta 
semana. Uno con la Federación Empresa­
rial Talaverana (Fépemta) y otro con Ce-
dercam (Albacete), para el desarrollo de 
distintos inidatívas empresariales. 

Información a los lectores 
Para la publicación de originales en la sección de Cartas al Director, 

pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3°; o si lo prefieren al 
número de Fax 925 22 50 18 o al 

e-mail econamiayempresa-clm@ticoni.es 
Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 

acompañados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

J 

"Elliiliiill^ 

En Castíllfl-La Mancha septiembre ha sido el mes en el 
que menos vehículos se han matriculado, concretamente 
un total de 2.476. Otros meses similares a este número de 
tnatriculaciones fueron el de agosto (2.823), abril con 
2.961 y enero cxm 2.631. En Castilla-La Mancha las ventas 
de vehículos en el mes de septiembre, y desvinculándo­
se de la media nacional, aumentaron respecto al mismo 
mes del pasado ejercido un 5,5%, mientras que en el con-
¡imto de las comunidades disminuyó incluso vm 0,7%. 

ii] i m coiiMS M 

JOSÉ BLAS RICO, PRESIDENTE DE 

LA UNIÓN SECTORIAL DEL O U -

VAR DE UPA* "Una vez más se 

vuelve a comprobar que la (XM 

del aceite y su prórroga es una ma­

la medida, año tas año están su­

friendo penalizaciones". 

RICARDO AVALA, PRESIDENTE 

DE AFROCA (SOBRE LAS PREVISIO­

NES DE LA NUEVA TEMPORADA DE 

CAZA): "En líneas generales se pue­

de decir que él campo ha criado bien 

en Castilla-La Mancha". 

FÉLIX PEINADO, SECRETARIO 

GENERAL DE CECAM (SOBRE LOS 

DATOS DEL I P O : "Lejos de que 

sea positivo lo vemos como un aviso 
preocupante de b que va a ser el 
comportamiento de la economía en 
los próximos meses... es evidente 

que los precios han bajado pero por 
la disminución de la demanda y eso 
esnegativo". 

JUAN PABLO MAROEI» PRESI­

DENTE DE FEDAJE-CLM (ACERCA 

DE LA NUEVA GALERÍA COMER­

CIAL VIRTUAL QUE SE VA A PONER 

EN MARCHA): "Queremos ofrecer­

les (a las pymes) un portal donde 
puedan cfrecer sus productos, don­
de se puedan hacer compras y ala 
vez hacer negocios, de ahí el nombre 
deportar. 

MANUEL FERNÁNDEZ PACHE­

CO, GERENTE DE FRICAM: "ES 

preciso que todos nos conciencie­
mos y se exija el carnet, porque 
igual que para otras profesiones si 
no se tienen los permisos no se pue­
de desarrollar". 

REVISTA DE PRENSA 
Avances en las 
infraestructuras 

C o m o en el n t imero an te ­

rior, nos v e m o s en la obli­

gación d e reiterar nues t ra 

p reocupac ión po r el retra­

so q u e está sufr iendo el 

desarrol lo económico au ­

tonómico del Real Decreto 

115/2001 d e 9 d e febrero, 

d o n d e se incluye la m o d i ­

ficación del P lan d e Vi­

v ienda 1998-2001, y d o n d e 

se contempla u n a actuali­

zación d e los precios d e 

venta d e las Viviendas d e 

Protecc ión Oficial, en t r e 

o t ras mater ias . 

A r g a m a s a 

La construcción, 
motor del crecimiento 

El sector de la construcción se 

ha convertido en el principal 

motor de la economía españo­

la, tanto en términos de pro­

ducción como de empleo. De 

hecho, a pesar de estar inmer­

so en una desaceleración, con­

tinúa perfilándose como uno 

de los sectores más dinámicos 

del país. En el periodo 2001-

2002, su crecimiento se situará 

en el 6,3%, fi-ente al 8,1% del 

pasado año. Las ventas al ex­

terior aumentarán im 10,6%, 

frente al 11,3% registrado en 

2000. 

Cámaras 
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LAOOLUMNA 

LOS PROTAGONISTAS 
MóNicA MORENO 

La Unión 
Europea y las 
penalísaciones 

N o sé si alguna vez 
se han pregunta­
do, yo sí, si nos 

hemos equivocado al entrar 
en la Urúón Europea. Segu­
ramente si ponemos en ur\a 
barariíá'fts-'cosas positivas 
y las negativas que ésta 
tiene, las primeras tendrían 
más peso y ganarían a las 
europeas. Pero hay políti­
cas como puede ser la 
Organización Común del 
Mercado (OCM) del aceite 
que a simplemente no se 
entienden porque al ser un 
conjunto siempre ima de 
las partes sale perjudicadas. 
Me refiero a la penalización 
por las ayudas por el aceite 
de oliva, que en la campaña 
2000/2001 como España se 
ha pasado en la Cantidad 
Máxima Garantizada estará 
penalizada y claro al olivar 
castellano-manchego y a 
sus productores no les ha 
sentado muy bien, que 
digamos, pues la mayoría 
de ellos viven de las sub­
venciones. Y es que se va a 
pasar de haber cobrado 220 
pts/kilo de aceite a las 155 
pts/kilo. La diferencia 
entre un año y otro es muy 
significativa y lo malo no es 
sólo eso sino que las previ­
siones son que para la pró­
xima campaña también se 
espera que haya penaliza-
dones. Es necesario que se 
tome ui\a solución, que se 
escuche a la parte pobre 
porque sino dentro de unos 
años tendremos que impor­
tar aceite para f)oder coci­
nar. Esperemos que no lle­
guemos a tanto. 

I PROYECTO 
s "CIUDAD 
^DIRECTO" EN 

ÍAREQÍÓN 
Las empresas de transporte 
de viajeros Aisa, Alsina y La 
Sepulvedana han fírmado 
un protocolo con la Conseje­
ría de Obras Públicas para la 
puesta en marcha del pro­
yecto denominado "Ciudad 
Directo" que se encuentra 
recogido dentro del II Plan 
Regional de Transportes de 
Castilla-La Mancha. Estas 
empresas vari a invertir unos 
360 millones de pesetas en la 
compra de los 12 autobuses 
que a partir del mes de 
noviembre unirán las capita­
les de provincia, a excepción 
de Guadalajara que está en 
estudio, en trayectos direc­
tos. 

Reuntón de las orgarúzcícioYies 
agrarias por el precio de la uva 

El secretario general de Asaja en 
Castilla-La Mancha, José María 
Fresneda, ha asegurado' qiíe los in­
dustriales vitirucolas "se están equi­
vocando" al desmarcarse del acuer­
do fimxado en tomo a los precios 
de la uva para la campaña 2001-
2002, e indicó que las organizacio­
nes agrarias van a poner todos los 
medios "primero por las buenas y 
después como haga falta" para que 
los viticidtores cobren lo que se ha 
acordado y pactado. En declaracio­
nes a los periodistas, con carácter 
previo a la reunión que tanto Asaja 
como la Unión de Pequeños Agri­
cultores (UPA) y COAG-IR han 
mantenido con el director general 
de Alimentación y Cooperativas, 
Francisco Mombiela, en relación a 
este conflicto. Fresneda aseguró 

que los industriales "se están imagi­
nando que vamos a aceptar su deci-

^ sióh". Según dijo, la reimión teíua 
como objetivo demostrar a la Ad-
miiústración regional que "los seño­
res" que tanto dinero público se lle­
van mediante subvenciones, son los 
que no quieren cumplir 'Ijajo nin­
gún concepto", un acuerdo al que 
llegaron con los representantes de 
los agricultores. A su juicio, los in­
dustriales —cuatro o cinco bodegas, 
las más significativas que son las 
que más dinero público se llevan en 
subvenciones de Castilla-La Man­
cha y del Ministerio de Agricultura 
— han menospreciado al sector pro­
ductor y a sus compañeros de aso­
ciación, por lo que anunció que tras 
la reunión empezarán a tomar "mu­
chas decisiones". 

El gasto en alimentación, 
bebidas y tabaco bajó un 5,6% 
Por primera vez ¿rí'rhúthos añoS, el 
consumo por persona en alimenta­
ción, bebidas y tabaco bajá tm 5,6% en 
el n trimestre de 2001, mostrando la 
demanda interna una desaceleración 
inequívoca, según datos facilitados 
por el Instituto Nadoiul de Estadísti­
ca (INE). La ralentizadón en el consu­
mo durante los seis primeros meses 
del año "aunque preocupante, no es 
alarmista", tal y como calificaba el 
secretario general de la Confedera-
dón de Empresarios de Castilla-La 
Mancha, Félix Peinado, y datos que lo 
confirman es que sin embargo el gasto 
medio total de cada castellano-man­
chego aumóita en el mismo período 
im 6%. En cifras absolutas el gasto 
medio por persona en el segundo tri­
mestre en la región fue de 244.313 
pesetas, lo que representa un 10,6% 

meios-que-a nivel nadonal. En el 
territorio nadonal los hogares 
comienzan a tefter' p5i¿0^ dé Crisis. 
Ya en el segxmdo trimestre el consu­
mo de las familias credo de forma 
más moderada que en 2000 y cambió 
significativamente la percepdón que 
tienen de las expectativas económi­
cas. Prácticamente la mitad de las 
familias creen que ya no es buen 
momento para hacer compras impor-
tantes.Este hecho se puede tíasl^da 
con ima plantilla un poco irtás pesi­
mista al territorio regional, donde el 
61% de los hogares consideran que el 
momento actual no es adecuado para 
realizar compras importantes. Res­
pecto al mismo período del año ante­
rior, este indicativo baja un -2,8%, 
mientras que a lüvel nadonal lo hace 
un-4,6%. 

ALDIA 
Unión Fenosa y Cepsa explotarán 

el gas en Molina de Aragón 

Una empresa, formada por Unión Fenosa y Cepsa, será la 
encargada de explotar la concesión para suministro de gas 
natural en la zona de Molii^ de Aragón, en Guadalajara. La 
consejera de Industria y Trabajo, Araceli Muñoz, ha infor­
mado que su departamento concedió en septiembre una 
¿autorizadón administrativa para la conducdón, distribu-
dón y suministro de gas natural para usos domésticos e 
industriales en el munidpio de Molina de Aragón. La bene-
fidaria de la autorizadón es Gas Diredo, empresa formada 
por Unión Fenosa y Cepsa, que tiene previsto invertir en la 
puesta en marcha de la instalación 139 millones de pesetas. 

La prímera subasta de deuda 
pública será el 16 de octvhre 

La cor«ejera de Economía y Hacienda, María Luisa 
Araújo, acompañada del director general de Econo­
mía y Presupuestos, Julián Sánchez Pingarrón, y del 
Catedrático de Economía de la Empresa de la Univer­
sidad Autónoma e Madrid, Emilio Ontíveros, presen­
tó el pasado 10 de octubre en el Hotel Ritz de Madrid 
la Emisión de Deuda de Castilla- La Mancha 2001. El 
importe de esta emisión es de 91.954.582 euros, y los 
valores a emitir serán obligaciones segregables a 11 
años y la celebración será el próximo 16 de octubre a 
través del Banco de España. 

Excel Logistic cerrará su 
planta antes de fin de año 

Excel Logistic, una de las primeras empresas de logística 
que se instalaba en el Corredor del Henares hacia 1995 
prevé cerrar su fadoría de Cabanillas del Campo (Guadala­
jara) antes de fin de año, así lo anunciaba el secretario pro­
vincial de Comisiones Obreras, Jesús Torralba. El prindpal 
cliente de esta firma era precisamente Marks and Spencer -
que redentemente anunciaba el derre de sus almacenes en 
nuestro país. Responsables de CCOO negocian estas sema­
nas con la empresa para tratar de mantener el mayor núme­
ro de puestos de trabajo de una plantilla cercar» a los 60 
empleados, en su mayoría jóvenes. 
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estos empresas 
ronda los 30 
millones de. 

pesetas 

MóNiCA MORENO 

C-LM 

H sector de las empresas insta­
ladoras es muy complejo pues 
dentro de él, aunque depen­
diendo de las provincias, se en­
cuadran los instaladores de 
gas, calefacción, fontanería y 
climatizadón (en el caso de 
Guadalajara todas actividades 
se enmarcan dentro de activi­
dades complementarias de la 
construcción y como tal están 
asociadas). 

En CastUla-La Mancha hay 
en tomo a 800 empresas rela­
cionadas con este sector, de las 
que 650 están dentro de la re­
cién creada Federación Regio­
nal de Asociaciones ^t^ft\ 
de Empresas Insta- ^ ^ ^ ^ ¡ ^ 

ladorasyMantene- Ul facturación 
doras de Fluidos y ' ——~ 
Energía de QstiUa- media de 
La Mancha (Fri-
cam). La provincia 
con mayor número 
de firmas es Tolft 
do, con 275, segui­
da de Gudad Real 
y Cuenca con 160 y 
140 respectivamente. 

En lo que respecta a Gua­
dalajara, que todavía no perte­
nece a Fricam, también tiene 
un número de empresas rela­
cionadas con este sector aim-
que al estar dentro del epígra-

•íe actividades complementa­
rias de la construcción resulta 
difícil saber el número exacto 
de empresas Lostaladoras, y 
además muchas de ellas per­
tenecen a la provincia de Ma­
drid, por su cercanía. 

Este sector está formado 
principalmente por pequefias 
empresas y autónomos con 
dos ó tres trabajadores aproxi­
madamente. "Son pequeñas 
empresas, habiendo un altísi­
mo porcentaje de autónomos, 
en tomo al 50% ", manifiesta 
el gerente de Fricam, Manuel 
Fernández-Pacheco. 

El número de trabajadores 
supera los 1.800 empleados, 
aunque no es im número fijo 
ya que varía mucho en fun­
dón de la época, pues depen­
de mucho del volumen de tra­
bajo que exista en la construc-
dón. Y el volumen de negodo 
que alcanza este sector supera 
los 30.000 millones de pesetas 
ya que la facturadón media 
de las empresas ronda los 30-
40 millones de pesetas anua­
les. 

í'S".,'»* '^'í- ~" 

En Castilla-|U Ma^ 

Las empresas instaladoras de fluidos 
mueven cerca de 30.000 miUones 

El intrusismo y la falta de mano de obra cualificada son 
los principales problemas del sector en estos momentos 
En cuanto a los problemas a 

los que se enfrentan las empre­
sas instaladoras de gas, calefac-
dón, fontanería y climatizadón 
son dos: intrusismo laboral y la 
falta de mano de obra cualifi­
cada. 

En lo que se re­
fiere al intrusis­
mo laboral des­
de Fricam se 
argumenta que 
existe un gran 
número de per­
sonas que reali-

-zan este típo.de 
trabajos sin te­
ner el carnet de • 
instalador, para 

lo que es necesario hacer un 
curso y aprobar un examen de 
la Consejería de Industria. Es­
tos trabajadores están desarro­
llando su labor porque los par­
ticulares y las empresas de 
oonstmcdón, hasta ahora, no 
les exigen camet de instalador. 
"Es preciso que todos nos 
condendemos y se exija el car­
net porque igual que para 
otras profesiones sino se tienen 
los permisos correspondientes 
no se puede desarrollar aquí es 
igual", indica Fernández-Pa­
checo. 

Esta situadón está provo­
cando que exista competencia 
desleal en el sector ya que los 
que no están "legalizados" co­
mo no tienen que pagar deter­
minados impuestos cobran 
una tarifa más baja que los 
que están registrados en la 
Consejería. 

Este sector emplea en la región a más de 1.800 trabajadores. 

"Intentamos llegar a un 
acuerdo para la urtíficadón de 
tarifas pero al ser xma econo­
mía de libre mercado resultaba 
prácticamente imposible", co­
menta el presidente de la Aso-
dadón de Qu-
dad Real y secre­
tario general de 
Fricam, Ángel 
Turrillo. 

Desde la Fe-
deradón se pide 
que la Adminis-
tradón sea más 
severa con el te­
ma de las revisio­
nes e inspecdo-
nes. Asimismo están trabajan­
do en una campaña de publid-
dad para condendar al usua­
rio de que cuándo contrate un 
servido éste sea autorizado, al 

Para ser un 
profesioncd de 
esta actividad 
es necesario 

tener un camet 
de instalador 

igual que a las empresas sumi­
nistradoras de gas y gasóleo. 

Otra de las preocupadones 
en las que se encuentra inmersa 
este sector económico es la falta 
de obra cualificada, a pesar dd 

empeño que des­
de las distintas 
asodadones pro-
vindales están 
hadendo en cur­
sos de formadón. 
"La necesidad de 
mano de obra es 
terrorífica, hay 
muy poca cualifi-
cadón y a los cur­
sos de formadón 

no se da la respuesta que se 
espera", comenta Ángel Turri-
Uo. 

En este sentido, Manuel 
Fernández-Pacheco expresa 

Fncam: Jóvenes pero con muchos provectos 
El pasado 11 de julio de 2001 se cuastituyó 
ofícialinente la Federación Regional de 
Empresas Instaladoras y de Mantenimiento 
de Fluidos y Energía (FricanO, presidida por 
Luis Maganto. Hasta el momento están den­
tro de la Federación todas las asociaciones de 
la región, excepto Guadalajara que ya ha 
anunciado que se va a Incoipoiar en breve. 
Dentro de esta federación están asociadas el 
75% de las empresas de la región aproxima­
damente. Uno de los objetivos de esta fede­

ración es lograr la adecuación del sector a 
una realidad cambiante en cuanto a esdgen-
cias de seguridad y nueva normativa. En opi­
nión de Luis Maganto el sector del gas, la 
calefacción y la fontanería en general, precisa 
un puente que ponga en contacto a las 
empresas instaladoras con la Administra­
ción. Ya están preparando nuevas actividar 
des, pero se han estrenado con ima Jomada 
sobre seguridad en las instalaciones, celebra­
das a principios de octubre en Toledo. 

que a la falta de personas que 
hace los cursos de formadón 
se une que son profesionales 
que tienen mucha experienda 
pero no tienen capaddad for-
matíva, no cuentan con el ni­
vel de estudios adecuado pa­
ra "aprender un gran número 
de reglamentos". Además en 
la mayoría de los casos el tra­
bajo es la necesidad primor­
dial, por lo que se antepone a 
la formadón. 

Las perspectivas de futuro 
de este sector económico son 
muy positivas ya que vive el 
boom de la construcdón y 
mientras éste sector siga'cre-
dendo las empresas instala­
doras irán al mismo ritmo. 

Desde todas las asodado­
nes se está trabajando en la 
formadón, en la calidad y en 
la seguridad. El presidente de 
la Asociadón de Actividades 
Complementarias de la Cons­
trucdón de Guadalajara, José 
Ignado Ortiz González, ade­
lantaba que se están dando 
los pimeros pasos para desa­
rrollar una iniciativa común 
para el sector a través de im 
Plan de Calidad, con la im-
plantadón de los pertinentes 
sistemas de calidad en las em­
presas del sector. 

pste sector 
q^e enma­
dra a múl­
tiples acti; 
vidades, 
fontanería,, 
instalado­
res de gas, dimstizadón, 
etc..., se <|uqa dd inteusia' 
mo labora y es que «ano 
se dice háfótuaimente en to-
tío^h^sitíos cuecen hám. Un 
ptbblesma.que afecta a mur 
dtios sebones sin ir xnáa l e ^ 
«I p^iodísmo^ que por la 
ceitMjó me afecta. Se trata 
de sectores en los que la ex-
pcriencúi es necesaria para 
desarrollar un trabajo, cual­
quiera que lo intci\te puede 
escribir o cambiar un grifo.. 
Todo es. hacerlo una vez. 
De ahí que sea un problema 
difícil de .<>ü1udonar. En el 
caso de \as empresas insta­
ladoras todavía resulta com-
plicido ya que en Li mayo­
ría de los casos sun autodi­
dactas y a éstos se unm Io.s 
profesionales que tienen el 
carnet de fontaiHW, por 
ejemplo, pero no tienen d 
de instalador de gas, de cli­
matizadón... y que también 
realizan este tipo de trabajo, 
i^ual de bien que los que 
san. ií^es, que ^ fin y al ca­
bo al particular es lo que le 
importa. Es un problema 
que lamentablemíünte no 
tiene fádl soludón poique 
hasta que no nos wnciendt^ 
mo» de que para algo exiív-
ten las tituladones, bien se­
an univeisitarias o de otro 
tipo, y se empiecen a exigir 
por parte de las empresas 
que contratan y por parte de 
los particulares esta situa­
ción por mucho que se 
intente seguirá a.>J 
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?P!(]l?sta apertura ̂ b 

El Grupo Santos abrirá un 
nuevo centro logístico 

Estará ubicado en el polígono de MiralcampOf en Azuqueca 
de Henares, y tendrá capacidad de para 30*000 pallets 

J.M. MIRANDA 

Guadalajara 

El grupo logístico Santos 
va a inaugurar una 
moderna plataforma ubi­
cada en el polígono de 
Miralcampo, en Azuque­
ca de Henares (Guadalaja­
ra), que dispone de una 
superficie total de 24.000 
metros cuadrados a 12 
metros de altura, y va a 
estar dedicada a clientes 
del sector alimentación en 
este año. 

El grupo basa su activi­
dad principal en gestionar 
y ejecutar de forma sin­
cronizada la cadena de 
suministro al cliente, com­
puesta por planificación, 
aprovisionamiento, trans­
formación y entrega de la 
mercancía. 

Este nuevo centro, 
cuyas instalaciones dispo­
nen de los últimos avan­
ces tecnológicos para el 
seguimiento de la mer­
cancía y de los más 
modernos sistemas de 
seguridad, que incluyen 
sistemas de extinción y 
detección de incendios, 
cámaras de televisión en 
circuito cerrado y cone­
xión con central de alar­
ma; cuenta con una capa­
cidad de almacenaje de 
30.000 pallets a tempera­
tura ambiente y 6.500 
metros cúbicos en cámara 
de frío positivo, con 
varios niveles de almace­
naje. 

Con la apertura de esta 

El Grupo Logístico Santos está instalado en el Polígono Miralcampo de Azuqueca de Henares. 

instalación, el Grupo 
Logístico Santos viene a 
reforzar su infraestructu­
ra logística y transporte 
en la zona centro. Para el 
desarrollo de todos las 
actividades logísticas, 
Santos cuenta con un 
equipo humano de 85 
personas. 

El volumen de produc­
tos movidos de forma dia­
ria supera las 700 tonela­
das, por lo que resultan 
fundamentales activida­
des como el picking, eti-
quetaje p la codificación 
de la mercancía. 

El grupo dispone en la 

actualidad de más de 
300.000 metros cuadrados 
de almacenaje. Su factura­
ción el año pasado alcan-

Tendrá una 
cámara de frío 

positivo de 
6,500 metros 
cúbicos con 

varios rúveles 

zó los 24.000 millones de 
pesetas, esperando alcan­

zar una cifra de negocio 
cercana a los 30.000 millo­
nes de pesetas. Es uno de 
los principales operado­
res logísticos por activida­
des y volumen de negocio 
del país. 

Este grupo logístico 
formalizó el pasado año la 
compra de la empresa de 
paquetería Transerra, que 
era propietaria del Grupo 
Ducros y Deutsche Post, 
con lo que se ha converti­
do en su principal accio­
nistas. Además de esta 
adquisición Santos tam­
bién también se hizo con 
Transportes Laguna y 

Super Transport. 
Estas compras repre­

sentan el pr imer paso 
dentro del plan estratégi­
co emprendido por la 
empresa alcarreña para 
los próximos años y que 
le va a consolidar como 
uno de los líderes logísti­
co nacionales. También 
pretende fortalecer su 
presencia en la Península 
Ibérica a través de las dis­
tintas delegaciones que 
Transerra tiene en el terri­
torio español y Portugal. 
En total la compañía 
cuenta con 73 centros en 
toda España. 

Premio a Indas 
y denuncia 
sindical por 
recorte de 
plantilla 

REDACCIÓN 

Toledo 

Domingo Arochena, presi­
dente del Grupo Indas, 
primer fabricante español 
de productos higiénico-sa-
nitarios, ha recibido en 
Bruselas de manos del Sr. 
Gerrit Ybema, Ministro de 
Economía de Holanda, el 
Premio a la Responsabili­
dad Social Corporativa 
que concede lá asociación 
europea Growth Plus. 

Asimismo, Domingo 
Arochena también recibió 
el diploma que acredita al 
Grupo Indas como una de 
las 500 empresas europeas 
más dinámicas del quin­
quenio 1996-2001. 

Por otra parte, el sindi- ' 
cato Comisiones Obreras, 
en una nota de prensa, ha 
señalado que la empresa 
Indas se ha desprendido 
de alrededor del 10% de 
su plantilla (unas 220 per­
sonas en la actualidad) en 
los últimos 20 meses, me­
diante despidos en unos 
casos o no renovación de 
los contratos en otros. 

Con estas decisiones, 
según el sindicato," Indas 
está incumpliendo de for­
ma radical el acuerdo 
suscrito con CCOO en di­
ciembre de 1999, cuando 
la empresa de Portillo se 
comprometió a adecuar 
su jomada laboral a la fi­
jada en convenio (ocho 
horas al día), con el obje­
tivo explícito de crear 
nueyos puestos de traba­
jo". 

La entrega del Pol^ono de 
Cuenca se retrasa dos mees 

REDACCIÓN 

Cuenca 

Las obras del Polígono que 
construye en Cuenca la 
Sociedad Estatal de Pro­
moción y Equipamiento 
de Suelo (Sepes) se han 
retrasado dos meses y no 
serán entregadas hasta 
mediados del mes de 
diciembre, según ha 
explicado en declaracio­
nes a EL D Í A D E CUEN­
CA el concejal de Promo­

ción Económica, Luis 
Esteban Cava. 

Aunque inicialmente 
estaba previsto que las 
obras de urbanización de la 
primera fase del polígono 
finalizaran el pasado mes 
de septiembre, los técnicos 
del Sepes han informado al 
Ayuntamiento de Cuenca 
que las lluvias de la prima­
vera han retrasado los tra­
bajos, por lo que se han con­
cedido dos meses más plazo 

a la empresa que está reali­
zando las obras. 

Según ha afirmado Luis 
Esteban Cava, actualmente 
las previsiones de la Socie­
dad Estatal son que las 
obras concluyan el 15 de 
diciembre del presente año, 
pero "ya por el mes de 
mayo Sepes anunció por 
escrito que no se procedería 
a la venta de terrenos hasta 
que no concluyan las 
obras". 

La subida del lAE provoca 
malestar en Pozo Cañada 

REDACCIÓN 

Albacete 

La Asociación de Comer­
ciantes de Pozo Caíñada, 
presidida pKjr Jesús López 
e integrada en la Federa­
ción de Comercio de Alba­
cete, critica el aumenta en 
el Impuesto de Activida­
des Econónúcas (lAE) que 
se les ha aplicado por parte 
del Ayuntamiento de esta 
localidad y que en algunos 
casos supone un incremen­

to del 90% respecto al año 
pasado. 

La Ordenanza Fiscal 
que regula este Impuesto 
se aprobó en el año 2000 y 
entrará en vigor este eiño 
2001. Los comerciantes 
molestos presentaron sus 
quejas al Ayuntamiento de 
Pozo Cañada, el cual reco­
noce en la circular que 
envía a los empresarios del 
murúcipio, con fecha 5 de 
octubre de 2001 y firmado 

por el concejal de Hacien­
da, que la subida no es 
razonable y se comprome­
te a bajar de nuevo el 
impuesto para el próximo 
año 2002, sin embargo los 
comerciantes no están dis­
puestos a paga r . dicho 
error y se plantean incluso 
manifestarse para conse­
guir lo q u e , según ellos es 
justo, que sería un incre­
mento escalonado del 
Impuesto. 
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PARA GANAR 
NO HAY 

müB CORRER 
NINGÚNRIESGd 

Depósito Garantizado CCM. 
Un depósito a pbo» fijo a 24 meses oon la 

rentabilidad reférendada a ta ñíhkxizeáón media-
de las mefbres empresas europeas, donde los 

intereses consolidados se abonan trimestralmente. 

CAPITAL GAIUNTIZADO REVALOMZACIÓN* 

100% + 40% 

*<le la revalorizadón media mensuaJ de la cesta de índices 
compuesta por (IBEX 35 y D. I. EURO STOXX 50). 

Con una inversión mínima de 500.000 ptas. 
(3.005,06 euros), el Depósito Garantizado CCM 

es la forma más segura de invertir su dinero. 

Infórmese de todas sus características 
en 427 oficinas de Caja Castilla La AAancha. 
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La empresa de F^ 

PablosHy pfevé cerrar el 
ejercicio con 3.800 millones 

Jesús Martín: '*Aunque es cierto que hay miedo, los negocios 
abren las puertas todos los días y no nos podemos detener** 

AuciA SÁNCHEZ 

El plan que puede 

verse 
desestóbüizado por 

la crisis es el 
previsto en Arcíbia 

para el 2004 

Fuensalida (Toledo) 

Calzados Pablo (Pa-
blosky) de Fuensalida, la 
mayor industria del cal­
zado de España con 300 
personas en plantilla, se­
gún la Fe-
d e r a c i ó n 
de Indus­
triales del 
Ca l zado , 
prevé fac­
turar el 
p r e s e n t e 
año 3.800 
m i l l o n e s 
de pese­
tas, lo que 
supondrá más de un 10% 
que en el pasado ejercicio. 

Las ventas en el exte­
rior ascenderán a 1.200 
millones, lo que represen­
ta un 25% del total de la 
producción, según infor­
maba el responsable del 
Departamento exterior de 
P a b l o s k y 
( C a l z a d o s 
Pablo), Jesús 
Martín. 

A esta 
empresa cla­
ramente in­
ternacionali­
zada, la ac­
tual crisis 
m u n d i a l 
surgida tras 
el atentado terrorista del 
11 de septiembre en Nue­
va York, no le supone por 
el momento "ninguna ra-
lentización en los proyec­
tos en el exterior ya que, 
aunque es cierto que hay 

miedo, los negocios abren 
las puertas todos los días 
y no nos podemos dete­
ner". Así, la expansión 

prevista de 
Pablosky en 
Arabia Saudí 
prevé conti­
nuar su rit­
mo, al menos 
hasta el año 
2002, fecha 
en la que es­
tá prevista 
abrir un total 
de 11 tien­

das. El plan que puede 
verse desestabilizado, se­
gún se desarrollen los 
acontecimientos, es el 
proyecto de expansión 
por la misma zórtá previs­
ta hasta el año 2004, que 
contempla la apertura de 
un total de 24 comercios, 

abiertos to­
dos ellos 
en zonas 
de alto trá­
fico peato­
nal y en 
Shopp ing 
Center. 
El coste de 
cada una 
de las tien­
das de de 

95 millones de pesetas, 
incluido tanto activos co­
mo pasivos del negocio, 
previendo un desembolso 
de 831 millones de pese­
tas hasta el año 2002. 

Pablosky prevé crecer 

4 ^ ^ 
El coste medio de 

una tienda 
Pablosky 

en el exterior 
es de 95 millones 

de pesetas 

La capacidad de producción de 

en su volumen de ventas 
en el exterior, hasta con­
seguir que su mercado se 
encuentre al 50% en el na­
cional y el resto fuera de 
las fronteras. Este reto ve 
suavizada su incursión 
en el exterior ya que la 
empresa fuensaliana ela­
bora desde el principio a 
fin el calzado para niño y 
joven que comercializa. 

la empresa es de 8.000 pares diarios. 

sin necesitar en la cadena 
productiva los servicios 
de ninguna otra empresa, 
lo que abarata costes, pa­
ra poder competir en el 
mercado Árabe, presentes 
desde 1994. 

La firma está presente 
en más de 35 países. Para 
conquistar el mercado en 
Arabia Saudí, su primera 
incursión tuvo lugar hace 

15 años en Chipre, lugar 
estratégico que se en­
cuentra a dos horas de 
kuwai y dos de Europa. 
En Moscú también están 
con. distribución directa 
exclusiva, así como en Li-
tuania y Ucrania. En 
Francia cuenta con 12 re­
presentantes y en latinoa-
mérica también cuenta 
con una alta presencia. 

El consumo de calzado de niño no se desacelera en Arabia 
Arabia Saudí, una de las principales 
apuestas de Calzados Pablo, "no está 
sufriendo por el momento ninguna 
desaceleración en el consumo de 
zapatos para niños", afirmaba el res­
ponsable del departamento exterior 
de Calzados Pablo, Jesús Martín, 
"entre otros motivos por que es un 
país con un elevado índice de natali­

dad y nuestro producto tiene un pre­
cio de mercado medio, accesible para 
las capas sociales a la que nos dirigi­
mos". Una de las principales líneas de 
investigación de la empresa de Fuen-
salida (Toledo) es el cuidado de los * 
píes infantiles, que mal calzados pue­
den incluso ocasionar problemas de 
columna. 

Indusal se 
compromete a 

contratar a 
nueve 

empleados 
J.M.MlRANDA 

Guadalajara 

Indusal, empresa alcarreña, 
se ha comprometido con 
UGT a contratar a 9 alum­
nos de los 15 que van a par­
ticipar en un curso al que 
sólo pueden acceder las per­
sonas desempleadas. Esto 
ha sido a través de la Fun­
dación Iniciativas de Futuro 
Castilla-La Mancha-UGT 
que ha organizado en Gua­
dalajara mía veintena de 
cursos dirigidos tanto a 
desempleados como a per­
sonal en activo de la provin­
cia, con el fin de favorecer la 
búsqueda de empleo o para 
que los que cuentan con un 
puesto de trabajo puedan 
optar a conseguir ciertas 
mejoras laborales. Encama 
Jiménez es la responsable de 
Formación y. Empleo de 
UGT-Guadalajara y quien 
ha destacado la importancia 
de uno de los cursos progra-
mados para esta temporada 
en Guadalajara, concreta­
mente el de lencero-lavan-
dero-planchador por el 
hecho de que existe un com­
promiso de contratación 
para el 60% de los partici­
pantes, por parte de la 
empresa que va a dar el 
curso, Indusal, que está 
situada en el PoL'gono de 
Marchámalo. 

El sindicato se ha puesto 
también en contacto con 
organismos de Guadalajara 
dedicados a atender a la 
población inmigrante, al 
considerar que constituye 
uno de los colectivos intere­
sados en la realización de 
este curso. 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

Uno de los datos que pone 
de manifiesto el Anuario 
Económico 2001 que edita 
la Cámara de Comercio de 
Ciudad Real es que en la 
provincia existen un total 
de 29 polígonos mdustria-
les, con una superficie de 7 
millones de metros cua­
drados, de los que está 
ocupada el 58% de media 
provincial por 826 empre­
sas. 

Respecto de la capital, 
cuyos dos polígonos se 
encuentran al 89% (Lara-

Itíviño denuncia la falta de 
suelo industrial en Ciudad Real 
El Anuario Económico 2001 de la Cámara ciudadrealeña indica 
que la capacidad de los dos polígonos de la capital están al 90% 

che) y 91% (Crta. de 
Carrión), el presidente de 
la Cámara de Comercio, 
Juan Antonio León Trivi-
ño, ha señalado que estos 
datos evidencian la falta 
de suelo mdustrial existen­
te para ubicar nuevas 
empresas. 

En el anuario se recoge 
que Ciudad REal cuenta 
con 31.043 empresas, de 
las 16.735 se dedican a 
comercio, restaurantes, 
hospedaje y reparaciones y 
3.642 a la construcción, 
sector de gran importancia 
de la provincia. 

El Anuario Económico 
2001 destaca igualmente la 
importancia creciente que 
está teniendo en la ciudad 
y una gran área de influen­
cia provmcial el AVE y la 
Universidad de Castilla-La 
Mancha. 

La gran importancia 

económica de las exporta­
ciones para nuestra pro­
vincia queda igualmente 
de matúfíesto en este 
Anuario, en que se observa 
como se han duplicado en 
los pasados 4 años hasta 
situarse en los 81.000 
miUones de pesetas. 

Juan Antonio León Tri-
viño ha destacado también 
la importancia de la cons­
trucción en la economía 
provincial, así como el 
buen momento por el que 
atraviesa y que se consta­
ta en el consumo de 
cemento o en venta de 

viviendas. Otros mdicado-
res que reflejan el buen 
momento económico pro­
vincial son la venta de 
vehículos, el consumo 
eléctrico o la buena evolu­
ción de los efectos impaga­
dos, así como el descenso 
del paro. 
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A.I.M./REDACCION 

C-LM 

Las empresas de transporte 
de viajeros Aisa, Alsina y La 
Sepulvedana van a invertir 
unos 360 millones de pese­
tas en la compra de los 12 
autobuses que a partir del 
mes de noviembre unirán 
las capitales de provincia, a 
excepción de Guadalajara 
que está en estudio, en tra-
yetos directos. 

Recientemente estas 
empresas han firmado un 
protocolo con la Consejería 
de Obras Públicas para la 
puesta en marcha del pro­
yecto denominado "Ciudad 
Directo" que se encuentra 
recogido dentro del II Plan 
Regional de Transportes de 
Castilla-La Mancha. 

El presidente de La 
Sepulvedana, José Luis 
Román, explicó a este sema­
nario que esta empresa se 

^er^cargará de efectuar la 
línea Albacete Ciudad Real, 
ida y vuelta, que es la ruta 
en la que ellos tienen la con­
cesión. 

Las previsiones con las 
que trabaja esta empresa es 
que a las siete de la mañana 

En la compra de lo 

La Sepulvedana, Alsina y 
Aisa invierten 360 millones 

Estas tres empresas han firmado un protocolo con la Consejería de 
Ohtras Públicas para unir las capitales de provincia por carretera 

salga un autobús de Albace­
te a Ciudad Real y otro de 
Ciudad a Albacete y por la 
tarde, a las 16:00 horas, 
hagan los trayectos de vuel­
ta. 

Estos viajes se realizarán 
de lunes a viernes y también 
se realizará otro los domin­
go por la tarde, pensado 
para los universitarios. 

El coste de los billetes 
todavía no está determina­
do, aunque habrá descuen­
tos de ida y vuelta y abonos 
de 10 viajes, así como bonos 
para mayores de 65 años y 
las familias, explica José 
Luis Román. 

La inversión de la Sepul­
vedana en estos autobuses 
será de imos 60 millones de 
pesetas, ya que se encarga 
de poner en circulación dos 
vehículos. 

La firma del protocolo de Ciudad Directo tuvo lugar el martes en la Consejería de Obras Públicas. 

Aisa es la que realizará la Cuenca-Toledo; Albacete- con Alsiiw. En total se gasta-
mayor inversión ya que va a 
poner en marcha siete auto-

Toledo y PuertoUano Toledo 
así como Cuenca-Ciudad 

buses para cubrir las líneas. Real que. realiz r̂ájTi j^fito 

rán irnos 30 millones por 
autobuse lo que supone una 
inversión de 210 millones. 

El gerente de.Aisa en 
Ciudad Real^,AntqtjiaYjlla-
-vieja, destacaba que. IQS ser­
vicios ya existían pero ahora 
no se harán paradas inter­
medias o no será necesario 
hacer transbordo. 

Alsina, por su parte, se 
encargará del resto de tra­
yectos y realizará la compra 
de 3 autobuses. 

El consejero de Obras 
Públicas, Alejandro Gil, ha 
señalado que la Junta se 
hará cargo de financiar el 
déficit de explotación que 
probablemente exista hasta 
que se estabilice este servi­
cio. 

Las conexiones con Gua­
dalajara y Talavera están en 
estudio. 
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V-iW omercial 
bñ elefóníca 

de Castilla la Mancha, S.L. 

GRUPO U N Í / ^ O 

Hnos. Becenil, 30 • 16004 C U E N C A 

¿Quién ha dicho que Internet es lento? 

L I N E A S d e A LTA V E L O C I D A D 

Delegaciones: 

C / Ranión y Caja], 57 
16004 C U E N C A 

C/ San Antonio, 6 
02001 ALBACETE 

Atención al Cliente: 

902 16 00 33 

»4 

Especial para particulares y empresas que navegan habitualmente por 

internet. Transforma las líneas telefónicas convencionales en líneas de alta 

velocidad. La navegación por la red alcanza una rapidez asombrosa. Con la 

TARIFA PIAÑA, puede conectarse por tiempo ilimitado desde 6.500 
Infórmese en Comercial Telefónica de Castilla- La Mancha Pt&s/mes 
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El precio del rn^os^^^ 100.000 y 120.000 pesetas 

Rusticasa produce cuatro 
cabanas de madera al día 

ALICIA SÁNCHEZ 

Cuenca 

Rusticasa de Cuenca per­
tenece a un Grupo de 
empresas de construcción 
dé casas de madera cuya 
capacidad de producción 
es de 4 cabanas al día. 

El director comercial de 
Rusticasa en Cuenca, Víc­
tor de la 
M e r c e d , 
s e ñ a l a b a 
que "todo 
n u e s t r o 
mercado se 
e n c u e n t r a 
fuera de 
Casti l la-La 
M a n c h a . . . 
en esta 
región fal-

La empresa conquense prevé abrir mercado en 
Holanda, Yugoslavia, Uinamarca y l!s[oruega 

La expectativa de 
vida útil de estas 
construcciones 

superan hs 100 
años, según el 

grosor de los troncos 

tan 400 años para que la 
demanda de este tipo de 
construcciones llegue a los 
niveles que existen en el 
norte de Europa, donde 
existen casas de este tipo 
que datan del s. XII". 

Estas edificaciones 
están realizadas totalmen­
te con troncos de madera 
maciza de Cedro con gro­
sores comprendidos entre 
los 7cm y 15 cm, según las 
exigencias técnicas y esté­
ticas. 

El tiempo de fabrica­
ción de los elementos 
constituyentes de una 
Rusticasa puede ser infe­
rior a una semana. Poste­
riormente habrá que mon­
tarla, tardando aproxima­
damente un mes para 
montar 100 metros cua­
drados. 

Las personas que 
demandan este tipo de 
viviendas son "las nuevas 
generaciones, más serisibi-
lizadas con la ecología y lo 
natural". El grueso de la 
actividad lo conforman las 

ventas de 
estas cons­
t r u c c i o n e s 
para vivien­
das, por 
detrás del 
a l q u i l e r 
para vaca­
ciones o su 
uso para 
c o n s t r u i r 
c a m p i n g 

"ecológicos" con destino 
turístico. 

Las casas de madera 
son hoy en día un lujo, 
cuyo precio es aún supe­
rior al de una casa conven­
cional. El precio del metro 
cuadrado de una casa de 
madera oscila entre las 
100.000 y 120.000 pesetas. 
Para calcular el precio de 
ima Rusticasa es necesario 
tener en consideración -
explicaba Víctor de la Mer-
ded-, variables como el 
modelo de casa; espesor 
de las paredes exteriores, 
perfil de los troncos, aca­
bado... 

La expectativa de vida 
útil de estas construccio­
nes varía en función del 
espesor del tronco (a 
mayor espesor correspon­
de mayor duración), de su 

En la imagen, uno de los modelos que fabric? la empresa. 

localización y exposición a dos de Rusticasa S.A. en 
los agentes atmosféricos y 
del rigor en la aplicación 
de los requisitos y procedi­
mientos de su manterú-
miento. Como referencia, 
una casa construida en 
troncos de 11 cm. de sec­
ción tiene una vida supe­
rior a 100 años. 

La licencia para la cons­
trucción de una casa en 
troncos de madera no 
exige un requisito legar 
específico, estando así 
sujeta a la normativa urba­
nística en vigor de cada 
municipio. 

Los principales merca-

España es el Levante y sur 
de España, y en el exterior 
los países del norte de 
Europa, destacando 
Holanda, Alemania, Dina­
marca y Luxemburgo. 

Los. nuevos mercados 
que esta empresa prevé 
abrir se encuentran en 
Holanda, Yugoslavia, 
Dinamarca, Noruega, Sue-
cia y Estambul. 

El Grupo Rusticasa 
cuenta en España con cua­
tro delegaciones, además 
de estar presente en otros 
países como Andorra, Por­
tugal y Francia. 

Acopro mantiene 
una cartera de 
1.500 clientes 

Las principales inversiones se han 
destinado a informatizar la empresa 

A.S. 
Guadalajara 

Acopro S.L, una empresa 
alcarreña constituida en 
1997, avinque fundada por 
Carmen Pallaréx Holz en 
1991, año en el que obtuvo 
el título de Administrador 
de Fincas. Mantiene en la 
actualidad un 
total de 1.500 
clientes, a quie­
nes efectúa y 
comunica, a tra­
vés del soporte 
tradicional e 
internet todas 
las informacio­
nes sobre sus 
cuentas en la 
gestión de la 
admiiustración de fincas. 
Además de la administra­
ción de comunidades de 
propietarios, la empresa se 
dedica a la gestión admi­
nistrativa de cooperativas 
de viviendas, polígonos 
industriales, centros 

comerciales, asociaciones 
de vecinos (culturales, 
deportivas...) y administra­
ción vertical (alquileres). 

El sector, que gestiona a 
nivel nacional un total de 
1,8 billones de pesetas, está 
pendiente de que el 
Gobierno publique una 
normativa donde se regule 
la gestión del dinero proce­
dente de las administracio­
nes de fincas. 

El secretario de Acopio, 
Alvaro Navarro, señalaba 
a Economía y Empresas que 
actualmente el 60% de las 

El negocio 
de la 

administración 
de fincas es de 
1,8 billones a 
nivel naciorud 

nadas a través de expertos 
administradores en la 
materia y que del resto, el 
80% "no podrían adecuar­
se a la normativa, en caso 
de que el Gobierno sacara 
una, pues nunca han hecho 
un informe administrativo 
en regla sobre sus gastos, 

ingresos, etc". 
Las principa­
les inversio­
nes realiza­
das por la 
empresa se 
han destina­
do a informa-
tizarla y a 
dotarla de 
equipos y 
líneas ADSL 

que permitan la transmi­
sión de datos de sus clien­
tes por internet, accedien­
do a ellos 24 horas al día, 
con tan sólo una contrase­
ña. 

"Está comprobado -ase­
guraba Alvaro Navarro-
que en el 90% de los casos 
el sueldo de la figura de 
administrador de firma en 
una comunidad es gratui­
ta, ya que se consiguen 
unos ahorros medios del 
50% en el caso del seguro, 
entre el 60% y 70% en el 
caso de los ascensores y de 
hasta 15 pesetas/libro en 
gasóil. 

En el sector de la admi-
rústración de fincas existe 
una latente competencia 
desleal de personas no 
cualificadase ni tituladas 
que ejercen la profesión. 

comunidades son gestio- según Navarro. 

Firmas alcarreñas reciben 
180 millones en ayudas 

J.M.MIRANDA 

Guadalajara 

La Delegación de Industria y 
Trabajo de la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La Man­
cha ha concedido subvencio­
nes por importe de 180 millo­
nes de pesetas a empresas de 
Guadalajara durante el pasa­
do trimestre. 

Esta medida se ha toma­
do "para favorecer la promo­

ción empresarial (partida a la 
que se han destinado más de 
174 núllones de pesetas), la 
implantación de sistenws de 
calidad y la comerciali­
zación" en el tejido empresa­
rial alcarreño. 

La Delegación ha estudia­
do 21 expedientes por una 
inversión cercana a los 975 
millones de pesetas y han 
generado 91 puestos de tra­

bajo, gran parte de los cuales 
corresponden a empresas de 
promoción turística. Siete de 
los 21 expedientes analiza­
dos corresponden a proyec­
tos de la zona del Corredor 
del Henares y los catorce res­
tantes se ubican en poblacio­
nes de distintas comarcas de 
la provincia como Sigüer\za, 
Cantalojas, Valverde de los 
Arroyos o Galve. 

Convenio entre Iberdrola, 
Gas C-LM y Diputación 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Agencia provincial de 
Energía dejíendiente de la 
Diputación de Toledo ha 
firmado un convenio de 
colaboración con Iberdrola 
y Gas Natural Castilla-La 
Mancha para la puesta en 
marcha de la primera cam­
paña de sensibilización 
sobre ahorro de energía en 

el hogar. El objetivo es 
informar sobre una serie de 
actitudes responsables con 
el ahorro energético con el 
fin de favorecer las econo­
mías familiares y el mejor 
uso de los electrodomésti­
cos. 

Así pues los principales 
destinatarios de la campa­
ña serán las amas de casas 
y las asociaciones de cor^su-

midores de la provincia de 
Toledo, fomentando el aho­
rro de energía en los hoga­
res de la provincia. 

La campaña, que 
comienza el 15 de octubre, 
reúne una serie de activida­
des y acciones informativas 
facilitando una Guia de 
Consejos sobre ahorro de 
energía en el hogar, buscan­
do la eficiencia. 
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F. J . LLANA NIETO 

Talayera de la Reina (Toledo) 

La empresa de confec­
ción Zarasego tiene pre­
visto incrementar en 
cerca de un 3% su pro­
ducción durante este 
año, hasta alcanzar las 
170.000 prendas, apo­
yándose en los contactos 
comerciales que se esta­
blecen en las principales 
ferias del sector que se 
celebran tanto en Espa­
ña como fuera del terri­
torio nacional. 

Según explica uno de 
los socios de la firma, 
Emilio Vidal, los objeti­
vos a medio plazo pasan 
por aumentar el peso de 
las exportaciones en el 
volumen de ventas 
anual, ya que en la 
actualidad éstas apenas 
representan el 10% del 
total, y se centran fun­
damentalmente en Aus­
tralia, Hong-Kong, Por­
tugal, Francia, Méjico y 
Egipto. "Nuestra inten­
ción -añade- es ir pene­
trando poco a poco en 
países de la Urúón Euro­
pea como Italia o Ale-

F MPRESAS 

Entre los objetivos a ĉ^ 

Zarasego espera alcanzar las 
170.000 prendas este año 
Recientemente ha adquirido maquinaria de última 

generación para las fases de corte y diseño 
mania y también en 
Inglaterra, hasta conse­
guir que las ventas al 
exterior supongan cefca 
del 25% de todas las que 
realizamos al año". 

Zarasego está situada 
en la localidad toledana 
de Talavera de la Reina 
y desde hace poco más 
de diez años se dedica a 
la confección de panta­
lones de vestir y de 
sport para caballeros, así 
como americanas y tra­
jes, aiuique estos últi­
mos en menor propor­
ción. 

Las prendas se 
comercializan bajo la 
marca décimo hombre en 
tiendas especializadas 

Zarasego comercializa sus pren 

de rúvel medio-alto en 
las principales ciudades 
dentro del territorio 
nacional. 

La empresa talavera-
na cubre el mercado 
español a través de una 

das bajo la marca décimo hombre. 

red comercial propia 
compuesta por dieciséis 
agentes. 

Para conseguir todos 
los objetivos previstos la 
empresa ha apostado fir­
memente por la calidad. 

y en este sentido 
recientemente ha adqui­
rido maquinaria de últi­
ma generación para las 
fases de corte y diseño 
de las prendas. 

Zarasego dispone de 

una fábrica de aproxi­
madamente 1.500 
metros cuadrados, en 
los que se distribuyen 
las oficinas y el aliri^cén^j 
ya que la confección y 
producción se realiza a 
través de la cooperativa 
Juan XXIII. 

Con una producción 
diaria de aproximada­
mente ochocientas pren­
das, esta empresa tala-
verana cuenta con una 
plantilla de once perso­
nas que trabajan directa­
mente para Zarasego y 
otras setenta que lo 
hacen en la citada coo­
perativa. 

El tejido empleado en 
la confección de las 
prendas se adquiere de 
cualquier parte del 
mundo. 

V-L omercíal 
IM elefóníca 

d e Cas t i l l a l a Mancha, S.L. 

GRUPO UHíl^O 

Hnos . Becerril, 30 • 16004 C U E N C A 

Navego por Internet y hablo 
por teléfono oi mismo t iempo 

Delegaciones: 

C/ Ramón y Cajal, 57 
16004 C U E N C A 

C/ San Antonio, 6 
02001 ALBACETE 

Atención al Cliente: 

902 16 00 33 

Con la RED DIGITAL DE SERVICIOS INTEGRADOS obtendrá doble velocidad y un 

servicio de comunicación integrado (vozy datos). Con la misma linea, podrá 

hablar por teléfono y navegar por internet o enviar un e-mail al mismo tiempo 

Infórmese en Comercial Telefónica de Castilla- La Mancha 
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Hasta el momen 

C. Huellas Muñoz empezam 
su actividad a finales de año 
MóNiCA MORENO 

Santa Cnoz de Múdela (CR) 

Después de muchos 
años en el sector conser­
vero pero haciéndolo de 
manera tradicional los 
pron\t>tores de la em­
presa Conservas Huer­
tas Muñoz S.L. han de­
cidido realizar conser­
vas de manera indus­
trial y a finales de este 
año comenzarán su acti­
vidad, según ha indica­
do el gerente de la mis­
ma, José Manuel Huer­
tas. 

El tipo de conservas 
que va a realizar Con­
servas Huertas Muñoz, 
con sede en la localidad 
ciudadrealeña de Santa 
Cruz de Múdela, es cár­
nicas, centrándose en 
las conservas de aves. 

La capacidad pro­
ductiva que pretenden 
alcanzar es de 150.000 
latas anuales, en los di­
ferentes formatos. "Se­
gún veamos cómo evo­
luciona la empresa y có­
mo responde el merca­
do esta cantidad se irá 
incrementando, aunque 
todavía no podemos 
precisar en qué porcen­
taje", señala José Ma­
nuel Huertas. 

La marca con la que 
comercializarán sus 
conservas es la Abuela 
Cándida y en un princi­
pio estarán presentes en 
el mercado nacional, 
tanto en establecimien­
tos detallistas como en 

Esta empresa pretende producir 150*000 latas 
de conservas cárnicas al año 

En la imagen, las modernas instaladones de Conservas Huertas Muñoz. 

grandes superficies co­
merciales, siendo la dis­
tribución propia, aun­
que depen­
diendo del 
volumen de 
ventas no 
descartan la 
contratación 
de servicios 
con agencias 
de transpor­
te. "En cuan­
to al mercado 
exterior toda­
vía es pronto saber si 
vamos a salir fuera, ya 
que primero tenemos 
qué ver el grado de 
aceptación de nuestras 
conservas el mercado 

nacional. Sin embargo 
no lo descartamos", ma­
nifiesta el gerente de 

C o n s e r ­
vas Huer­
tas Mu­
ñoz. 
Comienza 
su activi­
dad en 
una nave 
de 400 
m e t r o s 
c u a d r a ­
dos y en 

estos momentos está re­
alizada el 80% de la in­
versión total, faltando 
la maquinaría precisa 
para poder comenzar. 

En la actualidad. 

Sus productos 
se van a 

comerciaUzar 
en todo el 
territorio 
naciorud 

aunque todavía no ha 
empezado como tal a 
producir, están realizan­
do contactos comercia­
les con cadenas de ali­
mentación. 

Para la preparación 
de las conservas no uti­
lizan ningún tipo de 
conservante, colorante o 
cualquier otro aditivo 
que altere las caracterís­
ticas naturales de nues­
tros productos. Según el 
gerente, José Manuel 
Huertas, el secreto de la 
empresa es la calidad y 
el buen hacer artesanal 
de este tipo de alimen­
tos que van a ofrecer a 
todos sus clientes. 

Alead abre su mdio de actuación a 
toda la comarca de Icirancón 
M.IVI.A 

Tarancón (Cuenca) 

En la última asamblea de 
la Asociación Local - de 
Comerciantes y Activida­
des Diversas de Tarancón 
(Alead) decidió por una­
nimidad abrir su ámbito 
de actuación a toda la 
comarca de Tarancón. 
Según su presidente, José 
de la Ossa, el pasado 4 de 
octubre se cambiaron los 

estatutos de la asociación 
y se presentaron en Indus­
trial. 

Para José de la Ossa era 
una idea que llevaban 
estudiando desde hace 
tiempo y las peticiones de 
algunos empresarios han 
impulsado esta iniciativa, 
de la que se beneficiarán 
comercios de unos 28 
municipios. "Vimos que 
era algo positivo y que de 

las • actividades que está­
bamos realizando en 
Tarancón se podían bene­
ficiar el resto de la comar­
ca", indica José de la Ossa. 

En la actualidad Alead 
tiene 325 socios, número 
que se va a incrementar en 
breve ya que tienen peti­
ciones para incorporarse a 
la asociación. 

Alead va a desarrollar 
en los próximo días una 

serie de reuniones con los 
agentes sociales del Pro-
der de la comarca de 
Tarancón, "y así informar­
les de los cursos de forma­
ción que se van a desarro­
llar en prevención de ries­
gos laborales, euro, etc . , 
los convenios de colabora­
ción con las entidades 
bancarias que tenemos, 
así como otros temas", 
añade de la Ossa. 

Carlos Cotillas y José María Sáez firmaron el acuerdo. 

Convenio para 
regular el gas en 

Tomelloso 
Ha sido firmado entre el Ayuntanúento de 

la localidad y Qas Natural CLM 
REDACCIÓN 

Tomelloso (Ciudad Real) 
El Ayuntamiento de 
Tomelloso y la compañía 
energética Gas Natural 
Castilla-La Mancha han 
formalizado úñ iórt^fénio •= "cbntinuo 
de colaboración por el 
que se va a regular lo que 
está siendo la instalación 
de las redes de distribu­
ción y suministro de gasi­
ficación de 
Tomelloso. 

El alcalde 
de Tomelloso, 
Carlos Coti­
llas, ha seña­
lado que este 
acuerdo es el 
primer paso 
para dotar a 
la ciudad de 
Tomelloso de 
nueva alternativa energé­
tica para los ciudadanos 
y las industrias que califi­
có de "económica, limpia 
y cómoda". 

Por su parte el director 
general de Gas Natural 
Castilla-La Mancha, José 
María Sáez, agradeció al 
Ayuntamiento su colabo­
ración en este proyecto 
de instalación del gas 
natural en esta ciudad y 
señaló que Tomelloso por 
ser una de las localidades 
más importantes de la 
región ha sido uno de los 
objetivos principales de 
Gas Natural Castilla-La 
Mancha. 

Sáez dijo además que 
el gas natural aporta ven­
tajas importantes en 

cuanto al uso de energías 
porque se trata de una 
fuente de energía limpia, 
a un precio muy compe­
titivo en la actualidad y 
que ofrece un suministro 

que va por 

Qas Natural va 
a realizar una 

planta 
provisional del 

gaseoducto 
Córdcha-Madrid 

tuberías enteradas y evita 
que haya depósitos en las 
viviendas. 

El director general de 
Gas Castilla-La Mancha 

pidió discul­
pas a los veci­
nos por las 
molestias que 
se puedan 
causar mien­
tras se reali­
zan las obras. 
El Ayunta­
miento pon­
drá a disposi­
ción de la 

empresa los terrenos 
necesarios para la insta­
lación de los depósitos 
necesarios hasta que se 
produzca la llegada del 
gran gaseoducto que va a 
atravesar la región, desde 
Córdoba hasta Madrid, y 
que conectará a Tomello­
so en la red nacional de 
Gas Natural. 

Por su parte, la empre­
sa de gasificación va a 
realizar inversiones adi­
cionales en Tomelloso a 
las obras de instalación 
de la red como es la cons­
trucción de una planta 
provisional hasta la lle­
gada de dicho gaseoduc­
to que Se producirá apro­
ximadamente en dos 
años. 
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Esta empresa se 

Artesanos Camiseiros dobíam 
su actual plantilla femenina 

La fábrica de camisas a medida de Manzanares 
generará más de 250 puestos de trabajo 

M' JOSÉ GARCIA-CERVIGÓN 

Ciudad Real 

La fábrica de camisas a medida 
Artesanos Camiseros, situada 
en Manzanares (Qudad Real), 
generará más de 250 puestos 
de trabajo cuando esté a pleno 
rendimiento. La mayoría, unos 
200, serán para mujeres, tal y 
como señalaba a este semana­
rio su director técnico, Gonzalo 
Zurera. 

La que será la fábrica de 
confección más grande del 
mundo, con vina superficie de 
7.000 metros cuadrados, que 
permitirá producir un millón 
de camisas al año, cuenta con 
130 enerarlos en la actualidad, 
de los que alrededor de 110 son 
mujeres, pues, según Zurera, 
"se adaptan mucho mejor al 
perfil demandado". 

Es por ello que la consejera 
de Industria, Araceli Muñoz, 
en una rédente visita a esta 

fábrica, subrayaba cómo ha 
contribuido Artesanos Camise­
ros a redudr el número de. 
mujeres desempleadas, lo que 
ha hecho que reciba importan­
tes incentivos del Gobierno 
regional. Hay que recordar que 
esta empresa, con sede en 
Madrid, se ha beneficiado, 
entre otras, de una ayuda de 70 
millones de la Consejería de 
Industria y Trabajo, además de 
recibir otros 15 millones para la 
realización de tres cursos de 
maquinaria de confección 
industrial y de corte. 

Muñoz de Pedio, cum­
pliendo con un compromiso 
adquirido, dado que no había 
podido estar presente el día de 
la inauguración de la factoría, 
ha señalado que la fábrica man­

ía plantilla actual de mujeres alcanza las 110 mujeres. 

zanareña de camisas es impor­
tante tanto en términos de fac­
turación como en volumen de 
empleo, remarcando su rele­
vancia tanto en la región, como 
en el panorama nacional e 
internacional, puesto que 
exporta a diecinueve países. 

contando con más de 150 tien­
das. En Castilla-La Mancha 
poseen tiendas en Qudad Real, 
que fue la primera que se abrió 
en España, Toledo y Albacete, 
estando pendiente la apertura 
en Manzanares en locales de la 
propia fábrica. 

Excel Logistic 
cerrará antes de 

fín de año 
Se va a intentar recólocar a la mayor 
parte de la plántula en otros centros 

J.M.MIRANDA 

Guadalajara 

Exel Logistic, una de las pri­
meras empresas de logística 
que se instalaba en el Corre­
dor del Henares hacia 1995 
prevé cerrar su factoría de 
CabarüUas del Campo (Gua­
dalajara) antes de fin de año, 
así lo anunciaba el secretario 
provincial de Comisiones 
Obreras, Jesús Torralba. 

El principal cliente de 
esta firma era precisamente 
Marks and Spencer -que 
recientemente anunciaba el 
cierre de sus almacenes en 
nuestro país. 

Responsables de CCOO 
negocian estas semanas con 
la empresa para tratar de 
mantener el mayor número 
de puestos de trabajo de una 
plantilla cercana a los 60 

empleados, en su mayoría 
jóvenes. 

La intención del sindica­
to, con mayoría en el comité 
de empresa, es la de,̂ l;raí̂ c,r, 
de recólocar al mayor 
número de trabajadores 
posible en otros centros de 
la firma, o que los que deci­
dan marcharse, puedan 
hacerlo en condiciones dig­
nas. 

De momento, se ha 
hablado ya de la recoloca­
ción de quince trabajadores 
en las plantas que la empre­
sa tiene en Alcalá de Hena­
res o en la que va a abrir en 
Camarma, y para el que 
opte por ir a engrosar las 
filas del paro, CCOO tratará 
de conseguirle la mayor 
indemnización que sea posi­
ble. 

'fliTl•^t>t'*^•" 
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de Castilla la Mancha, S.L. 

GRUPO U N Í / ^ O ^ 

Hnos. Becerril, .30 ' 16004 CUENCA 

Delegaciones: 

C/ Ramón y Cajal, 57 
16004 CUENCA 

C/ San Antonio, 6 
02001 ALBACETE 

Atención al Cliente: 

902 16 00 33 

Servicio de central i ta . . . sin central i ta 

CENTRALITA VIRTUAL 

Especial para Pymes. ¿Qué significa? Que su empresa ya puede disponer de 

centralita sin centralita. No son necesarios equipos ni instalaciones. 

¿Otras ventajas? Podrá conectar entre sí las líneas de su negocio aunque estén en 

edificios diferentes y las lineas internas son gratuitas. 

Infórmese en Comercial Telefónica de Castilla- La Mancha 
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El 100% de suŝ ^m^̂  

AbeUán Henreiros disminuye 
su producción un 40% 

provocado que esta empresa 
reduzca también su plantilla 

La presencia de los 
muebles de 

madera que 
elabora van 

principalmente a 
Francia y Bélgica hace año, la 

ALICIA SÁNCHEZ 

La Gineta (Albacete) 

La crisis internacional 
y la desaceleración de la 
economía comienza a 
tener sus primeros, refle­
jos en ya numerosas 
e m p r e s a s 
de la 
r e g i ó n , 
entre ellas 
A b e l l á n 
H e r r e r o s 
F.D. S.L., 
e m p r e s a 
d e d i c a d a 
d e s d e 
hace más 
de 50 años 
a la fabricación de mue­
bles de madera, cuya pro­
ducción ha disminuido 
casi en un 40% en lo que 
va de año. Según sejialaba 
el gerente de la empresa 
Abellán Herreros, "la cri­
sis se está haciendo notar 
en muchas empresas del 
sector, sobre 
todo en 
aquellas que 
vivimos de 
la exporta­
ción". Tal es 
así, que al 
día siguien­
te de los 
a t e n t a d o s 
del 11 de 
s e p t i e m b r e 
en Nueva York todos los 
pedidos quedaron sus­
pendidos, aunque no can­
celados. 

Los artículos que ela­
bora Abellán Herreros, 
que cuenta en la actuali-

La crisis ha 
de La Qineta 

dad con 4 empleados 
(antes del verano con 16) 
están todos sometidos a 
estrictos controles de cali­

dad, una 
m e d i d a 
imprescindi­
ble de cara a 
la homologa­
ción de pro­
ductos para 
su exporta­
ción. Para 
ello, desde 

i n v e r s i ó n 
media de esta empresa en 
nuevas tecnologías alcan­
za una media de entre los 
6 y 7 millones de pesetas, 
"imprescindibles si no 
nos queremos quedar a 
tras", recalcaba el gerente 
de la empresa. La última 
inversión llevada a cabo 

hace esca­

los productos están sometidos a estrictos controles. 

Las inversiones 
medias anuales de 
la firma es de siete 
millones anuales 

en nuevas 
tecnologías 

sos meses 
fue para la 
compra de 
una máqui­
na para 
fijar el 
canto o 
r e d o n d e o 
de las 
e s q u i n a s 
de las 

patas de las sillas, camas, 
etc. Esta inversión superó 
los 2,5 millones de pese­
tas. 

Las homologaciones 
para exportar tienen un 
coste de cerca de 300.000 

pesetas por referencia, 
que se abonan cada, apro­
ximadamente tres años, 
período tras el cual los 
artículos vuelven a ser 
revisados por los organis­
mos competentes para 
confirmar su buen estado. 
A parte de estos controles 
externos, la empresa reali­
za otros internes de todos 
y cada uno de los produc­
tos que se comercializan. 

La actual situación eco­
nómica internacional y la 
propia de la empresa, de 
difícil sucesión, hace que 
Abellán Herreros, vaya a 
contener gastos en los 
próximos años. 

La capacidad actual de 

la empresa es para dar 
empleo a 60 personas, ya 
que está dotada de 42 
máquinas, una capacidad 
que nunca se ha llegado a 
explotar, pero que dota a 
la empresa de potencial 
para grandes pedidos. 

Francisco Abellán, en 
tono crítico, señalaba 
cómo los organismos ofi­
ciales, en especial las 
cámaras de comercio, "en 
ocasiones no cumplen con 
su trabajo, o por lo menos 
con los pequeños empre­
sarios como yo, ya que 
más que ayuda ponen 
impedimentos y trabas 
burocráticas para el desa­
rrollo de la empresa". 

Hispafer presenta el 
segundo expediente 

de regulación 
Afecta a 63 puestos de trabajo, 
en su mayoría puestos indirectos 

J.M.MIRANDA 

Guadalajara 

La dirección de la empresa 
Hispafer, en Guadalajara, 
ha presentado un nuevo 
expediente de regulación 
de empleo que afecta a 63 
trabajadores, en su mayo­
ría puestos indirectos. 
Según el comité 
de empresa, se 
trata de los 
empleados que 
en el primer 
expediente no 
quiso incluir la 
dirección a 
pesar de la peti­
ción del comité 
para conseguir 
que toda la 
plantilla rotara 

if^ti 
La Consejería 

de Industria 
estudiará 

su viabilidad 
en 

próximos días 

En este 
caso, contrariamente a lo 
que hubiese sido lógico, los 
directivos se negaron y 
ahora quieren subsanar el 
error con uno nuevo. 

Este segundo expedien­
te de regulación, planteado 
para parar un día a la 
semana hasta el próximo 
30 de abril y sin comple­
mento salarial, era presen­
tado al comité de empresa 
de Hipafer y ante la Dele­
gación de Industria y al 
igual que el primero, lo han 
basado en causas producti­
vas y de organización. 

Por su parte, la Conseje­
ra de Industria, Araceli 
Muñoz, señalaba que por 
el momento Industria no se 
pronuncia, y será el martes _ 
día 16 de octubre cuando la 
Delegación estudie este 
segundo expediente de 

regulación. Coincide casi 
en el tiempo con la aplica­
ción de uno previo presen­
tado meses atrás y que se 
pom'a en marcha el pasado 
1 de septiembre, afectando 
a 70 puestos de trabajo 
cubiertos por 129 trabaja­
dores que, según se con­

templa en el 
acuerdo con 
la Delegación 
de Industria, 
se irían rotan­
do en función 
de las necesi­
dades de la 
empresa. 
Precisamente, 
en estos 

m o m e n t o s 
tan sólo 19 de los 70 con­
templados en dicho expe­
diente se encuentran en el 
paro, todos ellos mano de 
obra directa frente al pre-
sentado ahora que áféCta a 
mano de obra indirecta 
fundamentalmente. 

En caso de ser aprobado 
este expediente, casi toda 
la plantilla de Hispafer -
empresa dedicada a la 
fabricación de componen­
tes electrónicos- resultaría 
afectada por la regulación, 
a excepción dé Iá*^Siedia 
docena de cargos directi­
vos de la compañía. Para 
UGT -único sindicato 
representado en el comité -
se trata de una "verdadera 
tomadura de pelo hacia la 
Administración, los pro­
pios trabajadores y la socie­
dad de Guadalajara en 
general". 

IWI* JOSÉ G.-CERVIGÓN 

Guadalajara 

El Centro de la Mujer de la 
Mancomuiúdad de Caba­
ñeros ha promovido la I 
Feria de Mujeres Empresa-
rias del Mundo Rural, que 
se celebrará en Alcoba de 
los Montes (Ciudad Real) 
los días 27 y 28 de ochibre. 
Unas 50 mujeres empresa-
rías de la comarca y de 
otros puntos de España 
intercambiarán experien­
cias, además de dar a cono­
cer la labor que desarrollan 
a los vecinos de la zona. 

El Pabellón de Usos 

Alcoba acoge la Fería de Mujeres 
Empiresaiias del Mundo Rural 
El evento, con donde expondrán más de 50 

tendrá lugar en Alcoba de los Montes el 27 y 
Múltiples de Alcoba de los 
Montes será el lugar en el 
que se ir\stalarán los 30 
expositores en los que las 
empresarieis rurales mos­
trarán sus productos e ini­
ciativas, la mayoría relacio-
i«das con el turismo rural 
y actividades de tiempo 

libre, ya que la Mancomu-
rüdad ha gestionado en los 
últimos años fondos perte­
necientes a la Iniciativa 
europea Leader II. Tam­
bién podrán conocerse 
otros negocios emprendi­
dos por estas mujeres, 
como cooperativcis de que­

sos, una fábrica de embuti­
dos, una granja de huevos, 
fábricas de artesanía, etc. 

Además de mujeres 
empresarias pertenecientes 
a los 11 pueblos ciudadre-
laeños que forman parte de 
esta Mancomunidad 
(Alcoba de los Montes, 

empresarios 
28 de octubre 
Arroba, El Robledo, Fonta-
narejo, Navalpino, Puebla 
de don Rodrigo, Anchuras, 
Los Navalucillos, Retuerta 
del BuUaque, Navas de 
Estena y Horcajo de los 
Montes), participarán en 
esta I Feria otras prove­
nientes de distintos pun­

tos, como Cuenca, Badajoz 
o Toledo, y que se dedican 
a negocios de trajes de 
novia y madrina, muñecos 
de fieltro, material educati­
vo, lámparas o mermela­
das artesanas. 

La Feria de Mujeres 
Empresarias del Mundo 
Rural contará, además, con 
actividades paralelas. Así, 
se desarrollarán talleres de 
flores secas, mimbre y 
esparto, y barro en sus dos 
días de duración. También 
se van a instalar dos expo­
sitores dedicados al comer­
cio justo y ál euro. 
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Premio Vino Blanco 

COOP. SAN AMTONIO ABAD 

C/Valencia, 41 
02 Í70 Villamalea ALBACETE 
TI.; 9 6 7 4 8 3 0 2 3 
Fax: 967 48 35 36 

Accésit 

COOP. SANTA CATALINA 

C/ Cooperativa, 2 
13240 La Solana CIUDAD REAL 
TI.: 92Ó 6321 94 
Fax: 926 6310 8s 

Accésit 

BOD. HNOS. RUBIO, S.L 

Ctra. Algodor, s/n 
45740 Villasequilla TOLEDO 
TI.: 925 31 02 84 / 925 31 02 68 
Fax: 925 32 51 33 
e-mail: bodegas_rubio@airtel.net 

Premio Vino Tinto Joven 

COOP. NTKA. SRA. DEL ROSARIO 

C/ Castilla-La Mancha, 4 
16670 El Provencio CUENCA 
TI.: 9 6 7 1 6 6 0 6 6 
Fax: 96716 5032 

Accésit 

Premio Vino Rosado 

VINAALBAlt 

FÉllX SOLÍS, SA. 

Autovía de Andalucía, 199 
13300 Valdepeñas CIUDAD REAL 
TI.: 9 2 6 3 2 2 4 0 0 
Fax: 926 32 2417 

Accésit 

COOP. VmVlNOS ANUNCIACIÓN 

Camino Cabezuelas, s/n 
02270 Villamalea ALBACETE 
TI.: 9674831 H 
Fax: 967 48 Í 9 64 

Accésit 

GRAN AB D 

ALBAVINSA 

Pol. Ind. Campollano, C/B-14 
02080 ALBACETE 
TI.: 967 i1 7711 
Fax: 967 24 20 66 

Premio Vino Tinto Crianza 

VIÑEDOS Y BOD. MUÑOZ, S.U 

Ctra. Villarrubia, 11 
45350 Noblejas TOLEDO 
TI.: 92514 0 0 70 
Fax: 9251413 34 

Accésit 

cnrn 
• • • « • 

Junta de Comunidades de 

Castilla-La Mancha 
www.jccm.es 

Alimentos 
de Castilla-La Mancha 

V 

COOP. CASTILLO 
DE CONSUEGRA 

Ctra.Toledo-Alcázar de San Juan, Km.62 
45700 Consuegra TOLEDO 
Tl./Fax: 925 4 8 1 0 36 

Accésit 

S.A.T. SANTA RITA 

C/ San Agustín, s/n 
16630 Mota del Cuervo CUENCA 
TI.: 96718 0 0 71 
Fax: 96718 22 77 

Accésit 

ijbJ.^OP.SANGINÉS 

C/Virgen Carmen, 6 
16707 Casas de Benitez CUENCA 
Tl./Fax: 969 38 20 37 

Premio Vino Tinto Reserva 

MIGUEL CALATAYUD, S.A. 

C/ Postas, 20 
13300 Valdepeñas CIUDAD REAL 
TI.: 926 34 80 70 
Fax: 926 32 21 50 
e-mail: vegavalípcim.es 

Accésit 

BOD. SÁNCHEZ MULITERNO 

C/ Tesifonte Gallego, 5-1? 
02002 ALBACETE 
TI.: 96719 32 22 
Fax:96719 32 92 
e-mail: bodega@muliterno.com 

BOD. CENTRO ESPAÑOLAS, SJV. 

Ctra. Alcázar, Km.i 
13700 Tomelloso CIUDAD REAL 
Tl.:926 50 56 53 
Fax: 926 50 56 52 
e-mail:bcentro@interbook.net 

Premio Vino Tinto Gran Reserva 

JUAN RAMÓN LOZANO, SA. 

Avd. Reyes Católicos, 156 
02600 Villarrobledo ALBACETE 
TI.: 967141907 
Fax: 96713 80 87 

Accésit 

VIN ÍCOLA D E CASTILLA, S A. 

Pol. Industrial, s/n 
13200 Manzanares CIUDAD REAL 
TI.: 9 2 6 6 4 7 8 0 0 
Fax: 926 61 0 4 66 ' 

X '. '.UV " U P 

Accésit Accésit 

COOP. VINÍCOLA DE 
TOMELLOSO 

Ctra. Toledo-Albacete, Km.130,8 
13700Tomelloso CIUDAD REAL 
TI.: 926 51 30 0 4 • 
Fax: 926 53 80 01 

CABOVASA 

C/ Caldereros, 33 
13300 Valdepeñas CIUDAD REAL 
TI.: 926 32 05 72 
Fax: 9 2 6 3 2 2 0 0 9 
e-mall: Jcanuto@grupobbva.net 
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Apaürtirdeesafech^^^ 

La negada de 2002 agudiza 
la inceitidumbire de Ibeitubo 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

Los trabajadores de la fac­
toría de Ibertubo en Tole­
do han iniciado una huel­
ga intermitente para pro­
testar por el retraso que 
sufren en los pagos de sus 
nóminas por parte de la 
empresa, y que "en la ma­
yoría de los casos se acer­
ca a los veinticinco días 
de cada mes, con la consi­
guiente situación de in-
certidumbre que esto ge­
nera en la plantilla", se­
gún explica el responsable 
de la Federación de Cons­
trucción y Madera de Co­
misiones Obreras (Ceco-
ma), Antonio Alonso. 

Los paros de cuatro ho­
ras se iniciaron el pasado 
día 9 de octubre y se repe­
tirán los próximos 16 y 18 
del citado mes, si desde la 
dirección de la empresa 
no se pone fin a esta situa­
ción que se arrastra desde 
antes del verano. 

Antonio Alonso de­
nuncia que la dilatación 
de las nóminas no tiene 
ningún tipo de justifica­
ción empresarial, ya que 
en estos momentos la de­
manda de los productos 
que fabrica Ibertubo supe­
ra con creces a la oferta 
disponible. 

Ibertubo es ima empre­
sa independiente especia­
lizada en materiales de fi-
brocemento, que desde el 
año 1974 fabrica y comer­
cializa placa ondulada de 

Mientras tanto j los trabajadores han comenzado una 
huelga ante el retraso en el pago de sus nóminas 
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Ibertubo está ubicada en el polígono industrial de Toledo. 

fibrocemento, tubería de 
presión y de saneamiento, 
así como todo tipo de pie­
zas y accesorios. 

A esta situación de 
irregulari­
dades en 
los pagos 
que sufren 
los 75 traba­
jadores que 
conforman 
la plantilla 
de esta em­
presa hay 
que sumar­
le la incerti-

dumbre generada por la 
prohibición a partir del 
próximo 1 de enero de 

La mayor parte de 
los 75 trabajadores 
Que conforman la 

plántula están 
contratados 

indefinidaxnente 

utilizar amianto en la 
Unión Europea, material 
empleado en la fabrica­
ción de los productos de 
Ibertubo. 

" A u n q u e 
parezca in­
creíble, des­
de la direc­
ción de la 
empresa no 
nos han in­
formado to­
davía de 
cuál es el 
futviro de la 
fábrica, que 

requiere de fuertes inver­
siones para adaptarse a 
los cambios normativos, y 

que todavía no se han 
acometido", añade Anto­
nio Alonso. 

En el último año la 
plantilla de Ibertubo se ha 
reducido en veinticinco 
trabajadores, aunque la 
mayor parte de los que 
actualmente están en acti­
vo tienen una relación 
contractual indefiíüda. 

Tras llevar a cabo estos 
parones intermitentes, los 
sindicatos no descartan 
convocar xma huelga más 
radical, si desde la em­
presa no se ha soluciona­
do el problema del retra­
so en los pagos de las nó­
minas. 
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El convenio se ha finnado en la sede de Fedeto. 

Fedeto y Novotec 
colaboran en 

prevención de riesgos 
Han firmado un convenio para 

intentar reducir la sirüestralidad laboral 
F. J . LL. N . 

Toledo 

La Federación Empresa­
rial Toledana ha dado un 
paso más en su lucha por 
promover la "cultura de 
la prevención" entre las 
empresas de la provincia 
y ha firmado un convenio 
con la compañía Novotec, 
que desde el año 1999 tie^, 
ne servicio de prevención 
ajeno acreditado a nivel 
nacional, y que colabora­
rá en esta materia con 
aquellas pymes toledanas 
que así lo requieran. 

El acuerdo fue firmado 
el pasado nrviércoles 10 de 
octubre en la sede de Fe­
deto por el presidente de 
la Federación, Ángel Ni­
colás, y el director de No­
votec en Castilla-La Man­
cha, Juan Luis Cabrer. 

Nicolás destacó la la­
bor que se está realizando 
desde Fedeto para conse­
guir disminuir el índice 
de siniestralidad laboral, 
visitando entre ochenta y 

cien empresas asociadas 
cada mes por personal 
técnico en la materia. . 
"Con el acuerdo con No­
votec -añadía- queremos 
dotar a los empresarios 
de un nuevo medio para 
luchar en todos aquellos 
temas relacionados con 
los riesgos laborales, con-

.. siguiendo al mismo tiem­
po que las inversiones 
que tengan que realizar 
en esta cuestión sean lo 
más pequeñas posibles". 

Juan Luis Cabrer con­
sidera que este acuerdo 
va a ser muy beneficioso 
para las pymes toledanas 
y, en este sentido, señaló 
que desde su empresa se 
han desarrollado más de 
mil aspectos relacionados 
con trabajos de preven­
ción de riesgos laborales. 

El convenio incluye 
una serie de servicios ex­
clusivos en materia de 
prevención, así como des­
cuentos especiales para 
los asociados a Fedeto. 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 
La Cámara Oficial de Co­
mercio e Industria de 
Guadalajara, en colabora­
ción con la Consejería de 
Industria y Trabajo, ha 
puesto en marcha duran­
te el pasado mes de sep­
tiembre, el Servicio de 
Prevención de Riesgos 
Laborales, con el objeto 
de promover la mejora de 
las condiciones de Seguri­
dad y Salud de los traba­
jadores en las empresas 
de la provincia de Guada­
lajara e informar sobre la 
reglamentación existente 
sobre prevención. 

La Cámam de Guadakyara tiene ya un 
Servicio de Prevención de Riesgos 

Se üevarán a cabo diversas visitas a asociaciones y empresarios 
de las cabeceras de Comarca de la provincia 

Este nuevo Servicio 
cuenta con im resportsa-
ble técnico, que será la 
persona encargada de su 
gestión. 

Uno de los primeros 
objetivos que pretende 
este Servido es el de 
concienciar a las empre­
sas de la provincia de que 

toda inversión que reali­
cen en aras a la Preven­
ción de Riesgos Laborales 
para integrar en la cultu­
ra empresarial tendrá un 
reñejo inmediato en la ca­
lidad laboral y, por ende, 
en el incremento de la 
rentabilidad económica, 
social humana. 

Con este servicio se 
pretenden impulsar las 
condiciones favorables 
que estimulen la implan­
tación en las empresas de 
vina cultura de preven­
ción de riesgos laborales. 

Para ello, el Servicio de 
Prevención de Riesgos 
Laborales de la Cámara 

Oficial de Comercio e In­
dustria de Guadalajara 
promoverá la prevención 
en las empresas realizan­
do diversas actividades 
de información y asesora-
miento, tanto general co­
ntó personalizado, con el 
objeto de lograr, con la 
colaboración del empre-

sariado, que las empresas 
implanten un Sistema de 
Gestión de la Prevención 
de Riesgos Laborales. 

En el desarrollo de las 
actividades de informa­
ción, por un lado, se lle­
varán a cabo diversas vi­
sitas a Asociaciones y 
Empresarios de las Cabe­
ceras de Comarca de la 
provincia, con el objeto 
de hacer llegar a los cen­
tros de trabajo la preven­
ción. 

Asimismo, se editará 
material informativo con 
el objeto de conseguir 
una sei\sibilización hacia 
la prevención. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 12/10/2001.



VIERNES, 12 DE OCTUBRE DE 2001 ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

Se han urbaí̂ ^̂ ^ 

Finalizada la primera fase del 
complejo de golf en Layos 

En la actualidad se ha ejecutado cerca del 20% del total 
presupuestado, que asciende a 2300 miUones de pesetas 

F. J. LLAMA MIETO 
Layos (Toledo) 

La primera fase de cons­
trucción del complejo de 
golf en la localidad tole­
dana de Layos ha finali­
zado ya con la urbaniza­
ción de 147 parcelas uni-
familiares y la construc­
ción de un campo de 
prácticas de nueve ho­
yos, éste último operati­
vo desde el pasado día 
29 de septiembre. 

Según han explicado 
fuentes de la empresa 
L.C.RES, en­
cargada de la 
promoción del 
proyecto cuya 
idea original 
surgió del ar­
quitecto Mi­
guel de Oriol, 
el número de 
parcelas que 
están vendidas 
asciende a 132 
y serán entregadas en el 
primer trimestre del pró-

^2t> 

ximo ano 

estos momentos 
tan sólo se está pendien­
te de la inscripción regis­
tra! de la reparcelación 
que, una vez superado, 
permitirá la escritura­
ción de las parcelas y su 
posterior entrega. 

El proyecto supondrá 

una inversión global de 
más de 2.500 millones de 
pesetas, que se destina­
rán a la urbanización y 
venta de 750 parcelas 
unifamiliares, la cons­
trucción de un campo de 
golf de dieciocho hoyos 
y una serie de equipa­
mientos comerciales y 
deportivos. 

La finalización de la 
p r i m e r a 
fase del 
comple jo 

La secunda fase supone 
seiHiciarám'''"' k^^'^'^ Râ  

inver t ido 
ya más de 
una quinta 
parte del 
total pre­
supuesta­
do, es de­

cir, quinientos millones 
de pesetas, según se ma­
tiza desde L.C.RES. 

La segunda fase se 
iniciará en el mes de fe­
brero próximo y si se 
cumplen todos los pla­
zos previstos estará fina­
lizada en aproximada­
mente un año y medio, 
completándose de esta 
forma el campo de golf. 

febrero de 200Z 
y durará cerca 

de un año 

El proyecto de Layos tiene el deporte del golf como eje de la actividad urfoanlzadora. 

y medio 
Aunque inicialmente 

se preveía que el com­
plejo pudiera estar finalii 
zado en ocho años desde 
su inicio, si el ritmo de 
venta de las parcelas 
continúa como hasta 
ahora podrían adelantar­
se estos plazos en casi 
tres años. 

Las instalaciones ocu­
parán una superficie de 
232 hectáreas, en las que 
se distribuirán el men­
cionado campo de golf y 
las 750 parcelas unifami­

liares, una zona hípica 
deportiva, junto con otra 
comercial (con tiendas 
de complementos depor­
tivos) y una para uso re­
sidencial. 

Asimismo, se destina­
rán 40.000 metros tercia­
rios para otros usos, 
donde se ubicará un ho­
tel de cuatro estrellas 
-que comenzará a cons­
truirse en breve- canchas 
de tenis y de paddel. 

El complejo se com­
pletará con parking y 

dos piscinas para disfru­
te de los miembros del 
club social. 

Las zonas deportivas 
correspondientes al cam­
po de golf se venderán 
por derechos de uso, du­
rante un periodo de 75 
años. 

El desarrollo de este 
proyecto dará empleo a 
cerca de 40 personas, 
aunque sólo en el campo 
de golf se crearan en tor­
no a veinticinco puestos 
de trabajo. 

Los hosteleros de 
Ciudad Real 
piden más 

implicación 
contra el botellón 

• Ciudad'tóM'"' '• • 

La Asociación Provincial 
de Empresarios de Hoste­
lería de Ciudad Real ha 
lamentado profundamen­
te que se haya retirado del 
Anteproyecto de Ley de 
Drogodependencias del 
Gobierno regional, el arti­
culado referente a la 
prohibición de alcohol en 
la vía pública. 

El articulado, que "con 
buen criterio" según los 
hosteleros, había elabora­
do la Consejería de Sani­
dad, iba dirigido a la lu­
cha contra el denominado 
"botellón" y suponía un 
paso importante, según 
indi<:a;n en nota de prensa > 
para acotar esta práctica 
cada vez más habitual en 
los jóvenes. 

"Nuestra postura en 
contra del botellón está 
claramente determinada y 
así lo hemos venido expo-
rúendo desde los comien­
zos de dicha práctica", se­
ñala la asociación, consi­
derando un "contrasenti­
do" que a los empresarios 
se les exija una vigilancia 
estricta del consumo de 
alcohol y por otra parte, 
grupos de jóvenes lo con­
suman en la calle y sin 
control alguno. 

-'̂ 1 

NAVES PREFABRICADAS 
GANADERAS, ÍNÍ)ÚSTRIALES, COMERCIAJLES 

VIGAS DELTA canto variable 
VIGAS ITALVAN naves planas 
VIGAS DE CARGA 
PILARES, MÉNSULAS 
CORREAS 
VIGA H, PORTACANALON 
PANELES CERRAMIENTO 
PLACAS ALVEOLARES 
VIGUETAS TS-DT 

Visite nuestra página web 

http: //wvrw.vanguard.es 

OTROSPRODUCTOS 
• ADOQUINES 
• TERRAZOS 
• MOBILIARIO URBANO 
• OBRAS PUBLICAS 
• FACHADAS 
. FORJADOS 
• SEPULTURAS 
• CUBIERTAS 

Vfî XNGUARD 
PREFABRICADOS PARA CONSTRUCCIÓN Y URBA.NISMO 

TFNS, :91..41M7 97 / 9L 564 40 37 
FAX: 91.411 71 59 

(Fábricas: C.Reai, Toledo, Albacete, Cuenca) 
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El 75% del turismo de congresos 
en Toledo fue de la Comunidad 

ALICIA SÁNCHEZ Toledo Ciudad de Congresos ha gestionado 22 eventos en 2001 
spain Convención Bureau, J P^tru los próxímos tves años tieiíie contratadas 14 convenciones 

Toledo 

La ciudad de 
Toledo aco^ el 

7,55% del 
total de los 

congresos a nivel 
nacional 

que celebraba recientemente 
su Asamblea general en 
Toledo, congregó a más de 
medio centenar de represen­
tantes de 
c i u d a d e s 
a s o c i a d a s 
(Toledo y 
Cuenca son 
dos de 
ellas) para 
dar a cono­
cer las 
caracterís­
ticas de 
eventos de 
turismo profesional o de 
congresos que se habían 
desarrollado en España 
durante el año 2000, así 
como para dar soluciones a 
sus miembros y mejorar los 
servicios e infraestructuras a 
la hora de celebrar cualquier 
tipo de eventos relacionados 
con el turis­
mo de con­
gresos como 
c o n v e n c i o ­
nes, jomadas, 
s i m p o s i o s , 
s emina r ios , 
etc. 

En lo que 
concierne a la 
ciudad de 
Toledo, el 
director técnico de la Funda­
ción Toledo, Ciudad de 
Congresos, Javier Díaz 
Herranz, facilitaba unos 
datos en los que se constata­
ba que de todos los eventos 
de este carácter celebrados 

en Toledo en el año 2000 el 
75% de ellos tenían carácter 
regional, el 20% procedían 
de cualquier otro pimto de 

España y tan 
sólo el 1,7% de 
los congresos 
celebrados en 
la Ciudad 
Imperial pro­
cedían de 
cualquier otro 
punto del 
mundo. En el 
año -2000 se 
celebraron en 

Toledo 761 eventos, que 
representaron el 7,55% del 
total nacional. 

Durante el presente ejer­
cido la Fundación ha gestio­
nado un total de de 22 even­
tos y para los próximos tres 
años ya ha concertado cele­
brar un total de 14 congre­

sos en Tole­
do. Hay que 
señalar que 
en las últi­
mas sema­
nas, tras la 
crisis, se ha 
c a n c e l a d o 
un evento. 
El número 
total de 
d e l e g a d o s 

que asistieron a congresos, 
convenciones y jomadas de 
otro tipo fueron 51.412, a los 
que si se les aplica el gasto 
medio por persona durante 
estos eventos, 46.000 pese­
tas, resulta un gasto total de 

TIPO DE EVENTO, ÁMBITO TERRITORIAL Y PARTICIPANTES 

TIPO E^NTO CONGRESOS CONVENCIÓN 
•TOTAL EVENTOS 

•TOTAL DELEGADOS 

•REGIONALES 

• N " Delegados 

•NACIONALES 

• N " Delegados, 

•ilÑTERNACiONALES 

•H" Delegados 
f«míe; toJeda Chdad 4e 

40 168 

6.721 21.840 

19 7 

3.426 840 

12 139 

2.159 20.850 

- 8 í - i> ' • V 1 •.' 

JORNADA 
553 

22.781 

546 

21.992 

3 

254 

4 

535 

TOTAL 
761 

51.412 

572 

26.258 

154 

23.263 

13 

1.891 

El 75,3% de las 
reuniones se 

desarrollaron en 
hoteles, 

principalmente ¿le 
cuatro estrellas 

2.364 mUlones de pesetas. 
Por otro lado, el 77°/o de 

las reuniones de negocios 
que tuvieron lugar en Tole­
do fueron organizadas por 
asociaciones y el 22% por 
empresas. Respecto a las 
actividades de las reunio­
nes, el sector que más actua­
ciones de este tipo realizó en 
2000 fue el 
Económico/Comercial, que 
abarcó el 69% del total (ver 
cuadro adjunto). El sector 
Cultural celebró el 5,9% de 
las convenciones y el Médi­
co-Sanitario el 2,96%. 

Por otro lado, en edificios 
de la Universidad se cele­
braron el 0,62%, en las Salas 
de los Hoteles el 77,95% y en 
otros centros de congresos 
(centros culturales, aso­
ciaciones, entidades priva­
das, recintos feriales...), se 
celebraron el 21% de las reu-

SECTORES GENERADORES DE REUNIONES 

ACUVIDAD- % 

^mmimw& 2 ,96 

,—, ^—ir-KTrr. rr, 
t,236 

'fifí •^l^fi t'th r T H -M&V. 
•SECTOR CULTURAL 5,91 

•Sí ECONÓMICO/COMERaAL 69.58 

«SECTOR PUBUCO 3.08 

•SECTOR TECNOLÓGICO 0.74 

•UNIVERSIDAD 0.86 

•OTROS 9,36 

niones. El tipo de alojamien­
to solicitado por excelencia 
son los hoteles de .cuatro 
estrella, que abarcan el 75% 
de las peticiones, seguido 
del de los hoteles de tres 
estrellas, que albergaron el 
24,63%. 

Los meses elegidos pre­
ferentemente para celebrar 
reuniones en Toledo, al 
igual que como ocurre a 
nivel nacional son noviem­
bre, que agrupa el 12,4% de 
la actividad, seguido de 
marzo con el 11,59%. 

REDACCIÓN 

Toledo 

Toledo ha alcanzado 
recientemente la presi­
dencia de la Organización 
de Ciudades del Pa'.rimo-
nio Mundial (OCMP), un 
cargo que hasta ahora 
ostentaba Bergen (Norue­
ga) y al que también aspi­
raba de nuevo. A última 
hora de las votaciones los 
noruegos decidieron reti­
rar su candidatura ante el 
gran número de apoyos 
que iba recibiendo la capi­
tal castellano-manchega. 

Finalmente, por acia-

Toledo alcanza la sede de las 
Ciudades Patrimonio del Mundo 

La Ciudad Impendí, tras retirar la candidatura Bergen 
(Noruega), ha cdcanzado la presidencia de la OCMP hasta 2003 

mación, Toledo presidirá 
durante los dos próximos 
años una organización 
que acoge a 104 ciudades 
del mundo. 

El alcalde de Toledo, 
José Manuel Molina, diri­
girá la Organización en 
los próximos dos años. 

período en el que el 
acuerdo con un mandato 
asatribleario de berá pro-
cederse a una reforma de 
los estatutos d la OCMP, 
que deberán ser aproba­
dos en la próxima Asam­
blea general que se cele­
brará en la ciudad griega 

de Rodas, en el año 2003. 
Durante el transcurso de 
la de la Asamblea en Ber­
gen se procedió a la reno­
vación parcial del Consejo 
de Administración, que a 
partir de ahora estará 
integrado por las ciuda­
des de Santiago de Com-

postela, Kandy (Sri 
Lanka), Luxemburgo, 
Puebla de los Álgeles, 
Cuenca (Ecuador), Evora 
(Portugal) y Vilnius 
(Lituania), de entre los 
cuales se ha procedido a 
la elección de la presiden-

Campo de 
Criptana edita 
1.700 vídeos 

promocionales 
de la ciudad 

M * J . G*-CERVIGáW 

Ciudad Real 

El Ayuntamiento de Campo 
Criptana ha promovido la 
producción de un vídeo en el 
que se recogen la historia, tra­
diciones, costumbres, gastro­
nomía y lugares de interés, 
entre otras cosas, de la Villa 
de los Molinos, con el objeti­
vo de difundir turísticamente 
todos sus atractivos. Esta ini­
ciativa, impulsada por la 
Concejalía de Cultura, ha 
sido subvencionada por la 
Consejería de Industria y 
Trabajo de la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La Man­
cha. La titular de este depar­
tamento, Araceli Muñoz, na 
felicitado al consistorio por 
los esfuerzos que Ueva a cabo 
para conseguir incrementar 
el número de turistas que 
visitan cada año la localidad, 
y que el año pasado rebasa­
ron la dfi-a de 40.000 perso-¿ 
ñas, dando como resultado 
que fiíesé'galardonado en la 

•Gaíá'aértiifi¿iKo*2ooí:"É¿{ás 
iniciativas suponen im revul­
sivo a la actividad que lleva a 
cabo el Gobierno regional en 
esta materia, en un campo 
que supone el 9 por ciento del 
I*roducto Interior Bruto de 
Cctstilla-La Mancha y que da 
trabajo a más de 26.000 per­
sonas", indicaba. ••'̂  

Este vídeo, del que se han 
editado 1.700 copias, ha sido 
elaborado por la productora 
Artimagen y repasa durante 
40 minutos los aspectos más 
significativos de la que fue 
considerada por Azorín 
como 'la localidad más aco­
gedora de la Mancha", 
comenzando por su demo­
grafía, historia y pilares de su 
economía, como son la trans­
formación de productos agrí­
colas (vino, harina, pastas), el 
sector de la confección y la 
producción de cisternas. Los 
molinos de viento adquieren 
un protagonismo especial en 
la cinta, deteiúéndose en 
cada uno de los diez que se 
mantienen en buen estado de 
conservación y que albergan 
museos y exposiciones, como 
el de la actriz y cantante crip-
tanense Sara Montiel, o el 
dedicado al director artístico 
y decorador de cine Enrique 
Alarcón, ganador de un 
Coya, hijo también de esta 
villa. 
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F. J . LLANA NIETO 
C-LM 

La inversión crediticia 
de las entidades finan­
cieras que operan en 
Castilla-La Mancha con­
tinúa creciendo por enci­
ma de la media nacional, 
según se recoge en el úl­
timo boletín del Banco 
de España. Así, el crédi­
to agregado de bancos, 
cajas y cooperativas en 
la comunidad castellano-
manchega durante el 
primer semestre del pre­
sente año ascendía a 
15.506 millones de euros 
(2,57 billones de pese-
tas),j, lo. que representa 
uri incremento del 15,3% 
con respecto a los seis 
primeros meses de 2000. 
En este mismo periodo, 
el crecimiento de la me­
dia del territorio na­
cional se situó en el 
13,25%, hasta alcanzar 

K?^§-^á?r,WÍUeries de eu-: 
roS'.(97y49 billones ide pe­
setas). 

Estos datos sitúan a 
Castilla-La Mancha co­
mo la quinta región de 
España donde la inver­
sión crediticia experi­
mentó un mayor creci­
miento hasta el mes de 
junio, únicamente supe­
rada por La Rioja 
(19,3%), Islas Baleares 
(19,3%), Islas Canarias 
(16,6%) y Andalucía 
(15,7%). No obstante, la 
mayor actividad finan­
ciera se sigue desarro­
llando en las comunida­
des de Madrid y Barcelo­
na, que concentran más 

La inversión crediticia creció un 2% 
más que la media nacional hasta junio 

del 43% de todo el volu­
men de créditos concedi­
dos en el primer semes­
tre de 2001. 

Los datos compara­
dos por trimestres refle­
jan un comportamiento 
muy similar al registra­
do en el pasado año. Así, 
por ejemplo, entre el se­
gundo y el primer tri­
mestre de 2001 el ritmo 
de concesión de créditos 
creció un 4,6% en Casti­
lla-La Mancha, tan sólo 
dos décimas más que el 
experimentado en el 
mismo intervalo de 2000, 
mientras que en el con­
junto del territorio na­
cional este incremento se 

•situó en" él 4,7% en 2001, 
ifrente al 5% del año an­
terior. 

Toledo, a la cabeza 

Dentro de la comuni­
dad autónoma castella-
no-manchega Toledo es, 
con creces, la provincia 
donde las entidades fi­
nancieras desarrollaron 
una mayor actividad cre­
diticia -en concreto 4.973 
millones de euros 
(827.437 millones de pe­
setas)-, lo que representa 
el 32% del total regional. 

Las cajas de ahorros 
lideran este mercado en 
la provincia toledana. 

Castilla'La Mancha fue la quinta comunidad autónoma donde más se q 
incrementó la concesión de créditos en relación al mismo periodo de 2000 

^^P^^^^^^^^^B^^^B^^^ 
CRÉDITOS DE BANCOS. CATAS Y C(X)PERATIVAS EN C-LM 

con una cuota del 46,8%, 
seguidas de los bancos, 
con el 38,5%, 
y las cajas ru­
rales, con el 
14,7%. 

En Ciudad 
Real y Alba­
cete -que se 
reparten de 
forma casi 
equitativa un 
43% del total 
regional de 
créditos- las 

nen una tendencia muy 
similar, con un 53,2 y un 

52% de 
cuota, res-
p e c t i v a -
mente, al 
igual que 
ocurre con 
los bancos 
y las coo­
p e r a t i v a s 
de crédito. 
La mayor 
cuota de 
m e r c a d o 

Quadalaiara ha 
sido la profvincia 
dondemás credo 

el volumen de 
créditos en los seis 

primeros meses 

cajas de ahorros mantie- crediticio a nivel provin­

cial por parte de las cajas 
de ahorros se registra en 
Guadalajara, donde este 
tipo de entidades contro­
lan el 68,3%, destacando 
también que las cajas ru­
rales tan sólo concedie­
ron un 3% del total de 
créditos en la provincia. 

El importante peso 
que tiene la actividad 
agrícola en la economía 
conquense es el princi­
pal motivo por el que las 
cooperativas juegan un 
papel más activo en esta 

provincia, con una cuota 
de la inversión crediticia 
que supera el 17%. 

El panorama financie­
ro en Castilla-La Mancha 
difiere bastante del resto 
del territorio nacional, 
ya que en este último los 
bancos dominan el mer­
cado de créditos con una 
amplia diferencia sobre 
las cajas de ahorros que, 
por contra, lideran esta 
actividad en la Región. 

La inversión crediticia 
en los seis primeros me­
ses del presente año se 
incrementó en todas las 
provincias castellano-
manchegas con respecto 
al mismo periodo del 
año anterior, siendo 
Guadalajara la que regis­
tró un mayor crecimien­
to (26,3%). Después le si­
guen Ciudad Real 
(16,7%), Albacete 
(13,7%), Toledo (12,7%) y 
Cuenca (11,2%). 

El número de oficinas 
en Castilla-La Mancha 
ascendía a 1.779 en el pa­
sado mes de junio. De 
éstas, 861 pertenecían a 
cajas de ahorros; 505 a 
bancos; y las 413 restan­
tes a cooperativas de cré­
ditos.; -,,.:- -, ĵ̂ _j, cjjs 

CCM y Fepemta fírman un 
convenio de colaboración 

REDACCIÓN 
C-LM 

Caja Castilla-La Mancha 
(CCM) y la Federación Em­
presarial Talaverana (Fe­
pemta) han suscrito un con­
venio de colaboración que 
posibilitará a cientos de em­
presas de la región la obten­
ción de importantes apoyos 
en sus distintas actividades 
industriales, agroaUmenta-
ricis y de servicios. 

Este convenio, suscrito 
por el director de CCM, Il­
defonso Ortega, y el presi­
dente de Fepemta, Jesús 
García Moya, se comple­
menta con un importante 
número de acciones y pro­
gramas de las áreas de in-
formación-asesoramiento, 
formación empresarial, co­
operación trasrmcional y fi­
nanciera. 

nio, CCM pone a disposi­
ción de las empresas asocia­
das a la Federación un de­
partamento específico que 
atenderán las consultas de 
las pymes relacionadas con 
ayudas y programas de in-
centivación a las empresas 
establecidas por las Admi­
nistraciones Públicas o la 
Unión Europea. Además, se 
establecerán programas y 

acercaiiüento de las empre­
sas de Castilla-La Mancha 
con empresas de otras- re­
giones de los países de la 
Unión Europea. 

En lo relativo al área fi­
nanciera, CCM establecerá 
líneas de financiación espe­
cíficas para las empresas 
asociadas a Fepemta, ade­
más de otras modalidades 
de apoyo, tanto públicas 

En virtud de este conve- acciones que posibiliten el como privadas. En la imagen, un momento de la firma del convenio. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 12/10/2001.



20 / ECONOMÍA Y EMPRESAS f INANZAS 
VIERNES, 12 DE OCTUBRE DE 2001 

REDACCIÓN 

C-LM 

La consejera de Economía y 
Hacienda, María Luisa Araú-
jo, destacó el pasado 10 de oc­
tubre en Madrid, durante la 
presentación de la Emisión 
de Deuda Pública de Gastilla-
La Mancha 2001, "el momen­
to óptimo en el que se en­
cuentra Castilla-La Mancha 
para definir nuestra política 
económica como la necesidad 
de cumplir un objetivo y este 

•3\q^«sx?tro que la convergen­
cia. De ahí el lema bajo el que 
se pretende que gire esta emi­
sión de deuda de Castilla-La 
Mancha 2001: "Valores para 
la convergencia". 

En cuanto a la cartera de 
deuda, la titular de Economía 
y Hacienda señaló que pre­
senta una situación equilibra­
da en cuanto a su composi­
ción, materializada en présta­
mos y valores, en cuanto a la 
distribución entre tipos de in­
terés fijo y variable y en cuan­
to a vencinüento y duración 
media de vida de la deuda. 
'Tor tanto -continuó Araújo-, 
esto acredita que desarrolla­
mos una gestión activa de 

La emisión de deuda pública de 
este año será el 16 de octubre 

nuestro endeudamiento y 
procuramos una diversifica-
dón eficiente de los instru­
mentos financieros en que se 
materializa la deuda". 

Finalmente, María Luisa 
Araújo ha destacado el redu­
cido peso que supone el ser­
vido de deuda pública sobre 
el importe total de los presu­
puestos. Ello permite destinar 
un mayor volumen de recur­
sos a la fínandadón de los 
gastos de actuadón, que lle­
gan a alcanzar el 68% del pre­
supuesto. 

"Sin duda -agregó la con­
sejera- esta forma de gestión 
de nuestros recursos es lo que 
permite que gocemos de la 
máxima calificadón en mate­
ria de solvencia financiera 
otorgada por la agencia Mo-
ody's con un rating Aa2", el 
mismo que el Estado, pero, 
excepto el Pciís Vaso, ningún 

Tiene un importe de 91 •954*582 euros y los valores a 
emitir serán obligaciones segregables a 11 años 

En la imageiv un momento de la presentadón de la Deuda. 

base de la misma. Aden\ás in-otra comuiúdad autónoma 
goza de tal calificadón. 

Araújo se refirió al último 
informe Moody,s del pasado 
mes de septiembre que desta­
ca, de nuevo, la prudente ges­
tión presupuestaria y la esta­
bilidad política que sirve de 

dica que esta calificadón se 
ha conseguido gracias a la 
constancia y prudencia del 
Gobierno de Castilla-La Man­
cha en la gestión del presu­
puesto. 

Asimismo, resaltó que 

existe una gran congruencia 
entre los planes del.presu­
puesto y el presupuesto eje­
cutado, Y, por último, pronos­
tica un desarrollo estable de 
las finanzas de CastiUa-La 
Mancha. 

En el acto también intervi­
no el director general de Eco­
nomía y Presupuestos de 
Castilla-La Mancha, Julián 
Sánchez Pingarrón, quien ex­
plicó las características de la 
emisión 2001 por im importe 
de 91.954582 euros. Los valo­
res a emitir serán obUgado-
nes segregables a 11 años y la 
celebrad(k\ de la subasta será 
el próximo 16 de octubre a 
través del Banco de España. 

A continuación, Emilio 
Ontiveros, Catedrático y 
Consejero Delegado de Ana­

listas Finanderos Intema-
donales, recordó el buen mo­
mento que está atravesando 
la economía de Castilla-La 
Mancha, dará muestra del 
proceso de transformadón y 
modemizadón al que la es­
tructura productiva castella-
no-manchega se ha visto so­
metida en los últimos años y 
que sitúan a nuestra región 
con un crecimiento por end-
ma de la media nadonal. 

Asúnismo, mostró su sa-
tisfecdón por el bajo rtível de 
endeudamiento de que-dis-
íruia Castilla-La MknchH-í^e 
sitúan a los castelláñb*i¿[án-
chegos como los españoles 
que menos cantidad de dine­
ro tendrían que pagar para 
saldar la deuda acumulada 
por la comunidad autónoma. 

•r^ f » ' ^ r^i r Míramr de la Bolsa 
Paul Veronese (Merrill Lynch): "El mercado no es­
tá en una situadón especialmente problemática. En 
la historia de las bolsas ya hemos visto estas diná­
micas de altas y bajas con una volatilidad impor­
tante. Los grandes inversores, que son el pilar de la 
economía, no es gente que especula sino que com­
pra con criterio y mantiene las inversiones "Mante­
ner" no es nnantmerlas un año o dos, sino que pue­
den ser décadas. Son gente constante con unas 
convicdones firmes. Warren Buffett es un ejemplo 
de este tipo de inversores. A Buffett se le criticó mu­
cho por no haber "subido al tren" de la alta tecno-

i j . / i : - i i V u , . :• j : ; - í* . . • 
Sus iirv^ones se.quedaron atrás en rendi-

mi^to respecto de las grandes inversiones tecno­
lógicas. Ahora se ha demostrado que llevaba ra­
zón, al menos en parte. 

Podemos hablar durante horas sobre las pers­
pectivas de los mercados, pero nadie conoce el fu­
turo. Para invertir en bolsa, d inversor tiei\e que es­
tudiar muy bien la ccnr^x)sidón de su patrimonio, 
identificar sus necesidades futuras y planificar 
bien. Al final deberá subdividir su patrimonio en 
sus "inversiones sagradas" que en España empie­

zan por "d ladrillo", la compra de la vivimda. 
Una vez cubierta esa necesidad, hay que estra­

tificar formando una pirámide donde la base es la 
residencia y si sobra algo dedicarlo a inversiones 
seguras, si todavía sobra algo invertirlo en bolsa, y 
si sigue sobrando algo dedicarlo a inversiones es­
peculativas. 

En muchos casos la especuladón no es necesa­
ria. No lo es en ningún caso si carecemos de la 
habilidad para especular. Pero se ha confundido 
d invertir en bolsa con d '5ugar" en la bolsa. Ha­
ce irnos años la gente ']ugaba" y garwba mucho 
dinero. Habrá gente que efectivamente habrá ga-

rudo dinero en todo este período, induso en las 
caídas utilizando posidones cortas, pero sólo si 
ha sido capaz de manejar técnicas de inversión 
"sofisticadas", fuera del alcance de la gran mayo­
ría de los inversores. 

El inversor medio cuando entra en la bolsa 
tiene que entrar con im dinero a largo plazo, que 
no vaya a tener que utilizarse al cabo de uno o 
dos años, porque en ese plazo podemos encon­
tramos con la cartera un 25-30% ppr debajo d d 
predo a la que la compíamos, este es un riesgQ 
que siempre se corre. Si no necesitamos el dinero, 
en los próximos diez años es probable que se re­

cupere con creces y ganando más que habiendo 
tertído d dinero "debajo dd ladrillo". Esto re­
quiere una cartera equilibrada, con liquidez su-
ñdente para atender los compromisos si vienen 
'los días de lluvia" y también para atender los 
pagos de la casa. Si tenemos una hipoteca que 
apenas podemos pagar con nuestros ingiiesos 
no debemos invertir en bolsa. No hay que olvi­
dar que en E^aña la mayor parte de la gente 
está endeudada toda la vida con la compra de 
la vivienda. 

José Manuel Plaza 
Analista indep^i|^ie^|e 

1^ Jesús Sánchez Quiñones 
(Renta 4): Estamos en ima 

situadón de incertidumbre, en la que no han coti­
zado a la baja datos económicos sino el miedo a 
posibles atentados. Cada día que pasa y no se ma­
terializan vuelve poco a poco la confianza al mer­
cado y se van cor\siguiendo los rtíveles previos a 
los ataques del 11 de septiembre. 

Vamos a seguir con movimientos bastante 
bruscos en las cotizadones. La corJianza no vuel­
ve en un día. Lo cierto es que habían caído tanto 
las cotizaciones que es lógico tener repuntes como 
el de hoy. Pero que nadie se engañe, las grandes 
osciladones van a seguir en las próximas sema­
nas. 

Ahora mismo el mercado se está fijando en los 

datos económicos. Se esperan bastante malos y lo 
que puede haber son sorpresas positivas. La ma­
yoría de las empresas ya han hecho anundos de 
que no van a conseguir los beneficios que esti­
maban, pero algunas de ellas ven el futuro mejor 
de lo que parecía. Los datos norteamericanos es­
tán mostrando que la economía no se ha visto tan 
dañada como se esperaba. 

ISlMIOlSIíS -•vu 

La direcdón de Sogecable 
podría estar negociando con el 
gobiemo que Canal + pase a 
emitir en abierto, lo que reper­
cutiría favorablemente en un 
aimiento de los ingresos. 

Botín podría estar dispuesto 
a mantener ima política activa 
con las inversiones industriales 
del banco, conservando sus par-
tidpacioneKenjatpiellos sécioces 
que aporten negodo indutídaa 
la entidad. Esta decisión, de ser 
así, supondría im -verdadero 
cambio en la forma de dirigir el 
baiKO por Emilio Botín ya que 
tradidoruhnente cortóideraba 
todas las inversiones ajenas al 
mismo como meramente finan­
cieras, rotándolas y buscandáel 
máximo retomo a la inversióa 

Por ello, el BSCH podría 
buscar una fusión entre Valle-
hermoso (26%) y Urbis (61% 
BTO), para crear la mayor in­
mobiliaria; en d caso de Draga­
dos (20%) podría retomar la fu­
sión con Sacyr. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE 

AGRICULTURA, PESCA Y 

AUMENTACIÓN 

* Resolución de 14 de 
septiembre de 2001, de la 
Dirección General de 
Agricultura, por la que se 
convoca la "VI Demostra­
ción Internacional de Ma-

'ju^uiíiftria para Cultivos 
-fjlíqrtícolas: Preparación 

de Suelos, Siembras, Tras­
plantes y Recolección". 
BOE 5 de octubre de 2001. 

* Orden de 3 de octubre 
de 2001 por la que se co­
rrigen errores en la Or-

, den d8,aMft«ept«embre 
' de 20m;p3f1Í»pe se de­

finen el ámbito de aplica­
ción, las condiciones téc­
nicas mínimas de cultivo, 
rendimientos, precios y 
fechas de suscripción en 
relación con el seguro de 
rendimientos ante condi­
ciones climáticas adver-

'•'Ife'I'̂ ri Ik producción de 
í" uva l ie vinificación (cose­

cha 2002), comprendido 
en los planes anuales de 
seguros agrarios combi­
nados. 
BOE 5 de octubre de 2001. 

* Resolución de 30 de 
agosto de 2001, de la 
Subsecretaría, por la que 
se resuelve la publicación 

I de, las subvenciones con-
; cedidas éa^ segundo trî -

mestre de 20O1, con cargo 
al Programa 716A: "Co­
mercialización y compe-
titividad de la industria 
agroalimentaria y calidad 
y seguridad alimentaria". 
BOE 5 de octubre de 2001. 

• MINISTERIO DE ECONOMÍA 

* Resolución de la Mesa 
de Contratación del Ins­
tituto de Turismo de Es­
paña por la que se convo­
ca subasta abierta para la 
contratación del contrato 
de obras que se mencio­
na. 

BOE 5 de octubre de 2001. 

• MINISTERIO DE DEFENSA 

* Resolución del Órgano 
de Contratación del Ar­
senal Militar de Ferrol 
por la que se anuncia con­
curso público para la ad­
quisición de menaje para 
cocinas. 
BOE 4 de octubre de 2001. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Resolución de la Con­
federación Hidrográfica 
del Guadiana por la que 
se animcia subasta para la 
contratación de una obra. 
BOE 8 de octubre de 2001. 

* Orden de 14 de sep­
tiembre de 2001 por la 
que se establecen las ba­
ses reguladoras y se con­
vocan subvenciones para 
el desarrollo, por las enti­
dades sin árümo de lucro 
y las orgarüzaciones no 
gubernamentales, de acti­
vidades relacionadas con 
la Red de Parques Na­
cionales durante el ejer­
cicio de 2001. 
BOE 5 de octubre de 2001. 

* Orden de 14 de septiem­
bre de 2001 por la que se 
establecen lasbasesregO^~. 
ladoras y se convocan 
subvenciones para el de­
sarrollo por parte de las 
corporaciones locales de 
actividades relacionadas 
con la Red de Parques 
Nacionales durante el 
ejercicio de 2001. 

BOE 5 de ochibre de 2001. 

• MINISTERIO DE LA 

PRESIDENCIA 

* Resolución de la Direc­
ción General del Boletín 
Oficial del Estado por la 
que se publica la lici­
tación de un servicio de 
transporte de libros, re­
vistas, impresos, edicio­
nes en microformato y so­
porte de bases de datos 
del Boletín Oficial del Es­
tado. 

BOE 8 de octubre de 2001. 

* Resolución de la Direc­
ción General del Boletín 
Oficial del Estado por la 
que se publica la lici­
tación de un servicio de 
diseño, campaña de pu­
blicidad y distribución de 
trabajos publicitarios de 
productos editoriales del 
Boletín Oficial del Estado 
para el año 2002. 
BOE 8 de octubre de 2001. 

• MINISTERIO DE FOMENTO 

* Resolución de AENA, 
Aeropuertos Españoles y 

Navegación Aérea, de fe­
cha 28 de mayo de 2001, 
por la que se anuncia la 
licitación de contratos de 
obras, por el procedi­
miento abierto y adjudi­
cación mediante concur­
so. 
BOE 5 de ochibre de 2001. 

* Resolución de AENA, 
Aeropuertos Españoles y 
Navegación Aérea, de 28 
de mayo de 2001, por la 
que se anuncia la lici­
tación de contratos de 
obras, por el procedi­
miento abierto y adjudi­
cación mediante concur­
so. 
BOE 4 de octubre de 2001. 

• MINISTERIO DE TRABAJO Y 

ASUNTOS SOCIALES 

* Resolución de 20 de 
septiembre de 2001, de la 
Dirección General de 
Trabajo, por la que se dis­
pone la inscripción en el 
Registro y publicación 
del Convenio Colectivo 
de la empresa "Supermer­
cados Champion, Socie­
dad Anónima". 
BOE 8 de octubre de 2001. 

* Resql^dáp de ¿J^de^,, 
septiembre de 2001, de la 
Secretaría General Téc­
nica, por la que se da pu­
blicidad al "Protocolo de 
colaboración suscrito en­
tre el Instituto de la Ju­
ventud, del Ministerio de 
Trabajo y Asuntos Socia­
les, y la Consejería de Bie­
nestar Social de la Junta 
de Comunidades de Cas­
tilla-La Mancha, sobre la 
realización del programa 
"Bolsa de vivienda joven 
en alquiler". 
BOE 5 de octubre de 2001. 

* Resolución del Fondo 
de Garantía Salarial, de 
28 de septiembre de 
2001, por la que se anun­
cia la enajenación, por el 
procedimiento de subas­
ta, de bienes irm\uebles y 
muebles de su propiedad 
en Madrid. 
BOE 5 de octubre de 2001. 

* Resolución de la Dele­
gación Regional de la 
Junta Secundaria de 
Enajenaciones y Liqui­
dadora de Material del 
Ejército del Aire en Al­
bacete por la que se 
anuncia la enajenación 
mediante subasta de va­
rios lotes de material inú­
til (vehículos y material 
diverso). 
BOE 4 de ochibre de 2001. 

Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra' 
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Día-
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE 

ECONOMÍA Y HACIENDA 

* Resolución de 25-09-
2001, de la Dirección Ge­
neral de Economía y Pre­
supuestos, por la que se 
convoca subasta para la 
emisión de obligaciones. 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001 

• CONSEJERÍA DE 

ADMINISTRACIONES 

PÚBLICAS 

* Resolución de 26-09-
2001, del Secretaría Ge­
neral de Administracio­
nes Públicas por la que se 
.anunq^a,4¿lü|tación 4eU 
contrato de suministro 
consistente en adquisi­
ción de máquina Ofset 
para la imprenta de la 
Consejería de Adminis­
traciones Públicas (expte. 
35/2001) 

D.O.C.M. 2 de octubre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE CIENIA Y 

TECNOLOGÍA 

* Resolución de 25-09-
2001, de la Secretaría Ge­
neral Técnica de Ciencia 
y Tecnología, por la que 
se anuncia licitación por 
concurso público, proce­
dimiento abierto, para la 
adquisición de ordenado­
res. 

D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE 

AGRICULTURA Y MEDIO 

AMBIENTE 

* Ayudas y Subvencio­
nes. Orden de 24-09-2001, 
por la que se establecen 
las bases reguladoras de 
las ayudas para acciones 
de los subprogramas III y 
VI del Programa de Mejo­
ra de la Calidad de la Pro­
ducción de Aceite de Oli­
va para la Campaña 2001-
2002. 

D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001 
* Ganadería. Orden de 

11-09-2001, de la Conse­
jería de Agricultura y 
Medio Ambiente, por la 
que se liberan los munici­
pios incluidos en las zo­
nas de protección y vigi­
lancia de la peste porcina 
clásica en la provincia de 
Cuenca. 
D.O.C.M. 2 de octubre de 
2001 

• CONSEJERÍA DE OBRAS 

PÚBLICAS 

* Anuncio de 24-09-2001, 
sobre acuerdo de la Co­
misión Provincial de Ur­
banismo de Cuenca, rela­
tivo a la aprobación defi­
nitiva del expediente de 
modificación puntual n° 5 
de las normas subsidia­
rias de planeamiento de 
Mota del Cuervo (Cuen­
ca). 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

* Anuncio de 24-09-2001, 
sobre acuerdo de la Comi­
sión Provincial de Urba­
nismo de Cuenca, relativo 
a la aprobación definitiva 
del exp)ediente de modifi­
cación puntual n° 1 de las 
normas subsidiarias de 
plmeawimto ii« Tarancónt 
(Cuenca). 

D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

* Expropiación Forzosa. 
Resolución de 18-09-2001, 
de la Delegación Provin­
cial de la Consejería de 
Obras Públicas de Cuen­
ca, por la que se señalan 
las fechas para el levanta­
miento de las actas previas 
a la ocupación de las fincas 
afectadas por las obras 
comprendidas en el pro­
yecto: Variante Noroeste 
de Cuenca, carretera CM-
2105. Tramo: N-400 - CM-
2105. Expediente: CN-CU-
01-134. 

D.O.C.M. 2 de ochibre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE 

INDUSTRIA Y TRABAJO ,-

* Anuncio de 19-09-2001, 
de la Dirección General 
de Industria y Energía, so­
bre información pública de 
solicitud de aprobación de 
Plan Eólico Estratégico. 
Referencia 2701/243. 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

* Resolución de 20 de sep­
tiembre de 2001, de la De­
legación Provincial de 
Bienestar Social en Gua-
dalajara, por la que se 
anuncia la licitación para 

la adjudicación por con­
curso, procedimiento 
abierto para la contrata­
ción del Suministro nece­
sario para equipar el Cen­
tro de Día de Mayores de 
Azuqueca de Henares 
(Guadalajara). 
D.O.C.M. 28 de septiem­
bre de 2001. 

• EMPRESA PÚBLICA DE 

GESTIÓN DE 

INFRAESTRUCTURA 

* Anuncio de 26-09-2001, 
de la Empresa Pública^de 
Gestión de Mfréáithic-
turas de Castilla-La Man­
cha, S.A., por el que se ha­
ce pública la licitación por 
el sistema de concurso 
abierto para la Construc­
ción de 35 VPP en La 
Guardia (Toledo). 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

* Anuncio de 26-09-2001, 
de la Empresa Pública de 
Gestión de Infraestruc­
turas de Castilla-La Man­
cha, S.A., por el que se ha­
ce pública la licitación por 
el sistema de concurso 
abierto para la Coinstruc­
ción de 10 VPP en Beteta 
(mMíñf. D.O.C.M. 28 de 
septiembre de 2001. 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE YEPES 

* Anuncio de 06-09-2001, 
del Ayuntamiento de Ye­
pes (Toledo), sobre apro­
bación definitiva de Con­
venios Urbanísticos suscri­
tos entre él mismo y Com­
pañía Valenciana de Ce­
mentos Pórtland, S.A., de 
un lado, y Lafarge-Asland, 
S.A. por otro. 
D.O.C.M. 5 de octubre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO Dt»*"' 

ViLLASECÍtiñO"''-"2 
* Anuncio de 17Í()^-20Ól, 
del Ayuntamiento de 
Seseña (Toledo), sobre ex­
posición pública del Pro­
grama de Actuación Urba-
nizadora del SAU-24 de fe­
cha 

11 de septiembre de 2001. 
D.O.C.M. 2 de octubre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE SESE­

ÑA 

* Anuncio de 18-09-2001, 
del Ayuntamiento de 
Villasequilla (Toledo), so­
bre información pública 
sobre Modificación de las 
Normas Subsidiarias. 
D.O.C.M. 2 de octubre de 
2001. 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

TRANSPORTE 

UNIGARE IBÉRICA 
S. L. 

Domicilio: Marques de Villores, 
número 65 (Albacete) 

Capital Social: 27.000,00 euros. 
Objeto Social: El transporte de 
mercancías tanto al servicio pú­
blico como particular. Compra­
venta y arrendamiento de bienes 
irunuebles, la importación y ex­
portación de bienes y servicios; 
así como la participación en ope­
raciones comerciales, nacionales 
e internacionales, como comisio-
rüstas, mediador y agente co­
mercial. 

AGROALIMENTARIO 

BODEGAS GONZÁLEZ S.L. 
Domicilio: Ctra. de Jorquera, 46 

(Casas Ibáñez) 
Capital social: 15.000, euros 

Objeto social: a) La elaboración 
ycomercialización de todo tipo 
de vinos y caldos, b) La admi-
riistracióny explotación de fin­
cas rústicas, urbanas, agrícolas, 
ganaderas y cinegéticas, propias 
o ajenas, en régimen directo, de 
aparcería o de arrendamiento, c) 
Y la compraventa de solares y 
toda clase de fincas. 

COMERCIO 

SEGRIJES S.L. 
Domicilio: C/Rosario, 67, bajo 

(Albacete) 
Capital social: 12.020,00 euros. 

Objeto social: El comercio al por 
menor de toda clase de artículos 
de menaje, ferretería, adorno, re­
glo o reclamo; además de las 
venta de artículos de bisutería, 
pequeños electrodomésticos, he­
rramientas de todas clases, sean 
o no eléctricas así como sus ac-
cesónos, instrumentos de metal, 
artículos para unir. 

MEDOPE 2 S.L. 
Domicilio: Autovía de Levante, 

km 528 
(Chinchilla de Monlearagón) 
Capital social: 6.000,00 euros. 

Objeto social: Comercio al por 
mayor y menor de artículos de 
droguería y perfumería. Impor­
tación y exportación de artículos 
de droguería y perfumería. 

INDUSTRIA 

EL TOLMO PAPEL 
S.L. 

Domicilio: Polígono Industrial 
de CampoUano, Avda. Primera, 

(Albacete) 
Capital social: 58.900 euros. 

Objeto social: La transforma­
ción, fabricación, manipulación, 
comercialización y venta de pa­
pel, productos de celulosa y pro­
ductos industriales en general. 

DISTRIBUCIONES 
ELÉCTRICAS DE POZUELO 

S.A. 
Domicilio: C/Mayor 25 

(Pozuelo) 
Capital social: 60.300 euros. 

Objeto social: La actividad de 
distribución de energía, con­
sistente en la transmisión de 
energía desde las redes de trans­
porte hasta los puntos de consu­
mo radicados en el término mu­
nicipal de Pozuelo, en las ade­
cuadas condiciones de calidad. 
La venta de energía eléctrica a 
los consuidores a tarifa... 

FONTAMANCHA S.L.L. 
Domicilio: Pasaje Federico 

Ozanan, número 2 2° izquierda 
(Albacete) 

Capital Social: 3.006,00 euros. 
Objeto Social: La instalación y 
reparación de artículos de fonta­
nería, instalación de todo tipo de 
calefacciones, aires acondiciona­
dos; la realización de trabajos de 
albañilería; prestación de servi­
cios de limpieza. La instalación 
de sistemas dé iriegó; la compra­
venta "y 'aírericláiAiéhto' W 'iodo 
tipo de inmuble. 

CONSTRUCCIÓN 

ALICATAEXDS Y SOLADOS 
BASCU S.L.L. 

Domicilio:C/ Socuéllamos, 67 
(ViUarrobledo) 

Capital social: 3.606,06 euros. 
Objeto social: La construcción en 
general, y promoción de vivien­
das y naves industriales así co­
mo cualesquiera otra clase de 
edificaciones o la realización de 
obras de otro tipo, bien sea en te­
rrenos propios o ajenos, de ca­
rácter privado o público, libres y 
de Protección Oficial; la adquisi­
ción de solares y terrenos. 

PREFABRICADOS Y 
DESARROLLOS EUROPEOS 

S.L. 
Domicilio: C / Gaona, 5 piso 4° 

(Albacete) 
Capital social: 3.010,00 euros. 

Objeto social: a)La promoción, 
construcción y compraventa de 
todo tipo de edificaciones, vi­
viendas y locales comerciales, 
acogidos a protección oficial o li­
bres, por cuenta propia o ajena, 
b) La realización de obras y 
construcciones de todo tipo, 
bien sea en terrenos propios o 
ajenos, así como su urbarúza-
ción. 

SERVICIOS 

RAMÍREZ ARRIBAS 

CORREDURÍAS DE 
SEGUROS S.L. 

Domicilio:C/ S. Roque, número 
44 1° (Barrax) 

Capital social: 8.420,00 euros. 
Objeto social: La realización con 
carácter preferente de activida­
des de correduría de seguros 
con sometimiento en todo a la 
legislación específica de media­
ción de seguros privados, así co­
mo la mediación en otros secto­
res en que así permita la legisla­
ción. 

AUTOMOCIÓN 

AUTOMÓVILES ALBATRANSI 
S.L. 

Domicilio: Ctra. de Madrid, 84 
(Albacete) 

Capital social: 9.082,00 euros. 
Objeto social: Compraventa, de 
toda clase de automóviles, mo­
tocicletas, bicicletas, enganches, 
remolques, y sus accesorios, re­
cambios y herramientas para los 
indicados vehículos, así como 
todas aquellas actividades auxi­
liares, accesorias o complemen­
tarias del objeto social. 

HOSTELERÍA 

CERVECERÍA RIALTO 
S.L.L. 

BohúóilM SfriMArt^M»; ó-feajo 
(Albacete) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: previa la obten­
ción, en su caso, de las licencias 
o autorizaciones administrativas 
requeridas, las siguientes activi­
dades. La explotación por cuen­
ta propia o ajena de toda clase 
de establecimientos relaciona­
dos con el ramo de la hostelería, 
en especial, cafeterías, bares, res­
taurantes, pubs, salas de fies­
tas... 

CALZADO 

GUARNECIDOS Y APARADOS 
CANTOS GIL S.L. 

Domicilio: C / Juan XXII, 
número 43 (Almansa) 

Capital social: 3.300,00 euros. 
Objeto social: Fabricación de 
productos intermedios para la 
fabricación de calzado. 

INMOBILIARIA 

MIGUEL EL PECAS S.L. 
Domicilio: C / Colón, 39 

(Tobarra) 
Capital social: 6.010,12 euros. 

Objeto social: Compra y venta 
de fincas rústicas; la explota­
ción, directamente o en régimen 
de arrendamiento o aparcería, 
de fincas rústicas y explotacio­
nes ganaderas en régimen de li­
bertad o estabuladas, la trans­
formación, industrialización o 
comercialización de sus produc­
tos. 

Qi CIUDAD REAL 
CONSTITUCIONES 

CONFECCIONES 

CONFECCIONES RAMIJEDA 
S.L. 

Domicilio: C / Magdalena, 16 
(Valdepeñas) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: a)La confección, 
compra y venta al por menor y 
mayor de artículos de confec­
ción y hogar textil, así como su 
importación y exportación, b.-
Instalación y montaje de cade­
nas de fabricación de prendas 
de vestir, c - El diseño de líneas 
de costura, asesoramiento jurí-
dico-fiscal y contable de todo ti­
po.' 

INDUSTRIA 

ALUMINIOS MECANIZADOS 
NAVARRO SL 

Domicilio: C / María de los An­
geles, 17 (Tomelloso) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: a.- La fabricación 
y reparación de artículos de car­
pintería metálica, elementos de 
calefacción, ventilación, aire 

'--aoondJdionadoyMdesagüe, ¿sLco-
mo sus instalación asociada, b.-
Fabricación y reparación de es­
tructuras metálicas, así como su 
instalación asociada, c - Cons­
trucción y reparación de gran­
des... 

CESAR VARIEDAD Y 
SEGURIDAD 2000 SL 

Domicilio: C / Pedro Domecq 5 
casa 9 (Tomelloso) 

Capital social: 3.020,00 euros 
Objeto social: La instalación y 
mantenimiento de aparatos dis­
positivos y sistemas de seguri­
dad y contra incendios. Las acti­
vidades enumeradas podrán 
también ser desarrolladas por la 
Sociedad, total o parcialmente, 
de modo indirecto, mediante 
participación en otras socieda­
des con objeto análogo... 

AGROALIMENTARIO 

BODEGAS Y VIÑEDOS 
CASTIBLANQUE S.L. 

Domicilio: C / Isaac Peral, 19 
(Campo de Criptana) 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: a.- La compraven­
ta, arrendanúento y explotación 
de fincas rústicas y aprovecha­
mientos, agrícolas y / o pecua­
rios, b.- Crianza, elaboración, in­
dustrialización y comerciali­
zación de productos derivados 
de la tierra y la ganadería. Pro­
ducción, elaboración, envejeci­
miento, crianza, almacenado, 
embotellado. 

HOSTELERÍA 

PIZZERIA GÓNDOLA DE 
LA MANCHA S.L.L. 

Domicilio: C / Olivo, 7 
(Daimiel) 

Capital social: 4.000,00 euros. 
Objeto social:Servicios de ali­
mentación en bares, cafeterías, 
restaurantes, pizzerias. Servicios 
de alimentación en bares, cafete­
rías, restaurantes, pizzerias. Ser­
vicios recreativos, tales como sa­
las de baile, discotecas, juegos 
de billar, ping pong, bolos. 

COMERCIO 

ADORACIÓN ARIAS E HIJOS 
S.L. 

Domicilio: C/Emilio Castelar,56 
F (Alcázar de San Juan) 

Capital social: 3.100,00 euros. 
Objeto social: El comercio al por 
menor de adornos, regalos, bisu­
tería, menaje y pequeños elec­
trodomésticos. Así como el co­
mercio al por menor de prendas 
de confección. Si alguna de las 
actividades incluidas en el obje­
to social estuviera reservada. 

DECORACIÓN FERNANDEZ 
PEINADO BLANCA S.L. 

Domicilio:C/ Pintor Lizcano,3 
(Alcázar de San Juan) 

Xapjígj SQt)9fci9.i96G,00 Iteres. 
Objeto social: a.- La compraven­
ta, fabricación y reparación de 
mobiliario y artículos de decora­
ción, b.- La explotación de un 
negocio de hostelería. Quedan 
excluidas todas aquellas activi­
dades para cuyo ejercicio la ley 
exija requistos especiales que no 
queden cumplidos por esta, so­
ciedad. • ; , íQ 

LA MONTAÑA DIGITAL 
S.L. 

Domicilio: Pasadizo de Toledo, 
1.2° (Tomelloso) 

Capital social: 500.000 pesetas 
Objeto social: a.- La compraven­
ta, almacenamiento, comerciali­
zación y distribución de electro­
domésticos, aparatos sanitarios, 
para la decoración del hogar y 
artículos de regalo, así como la 
importación y exportación de 
cualquier clase de productos 
manufacturados o materias pri­
mas relacionadas con su activi­
dad. 

CONSTRUCCIÓN 

SAHOZCON 
Domicilio:C/ Hernán Cortés, 92 

(Tomelloso) 
Capital social: 6.010,00 euros. 

Objeto social: a.- Las actividades 
propias de una empresa promo­
tora coitótructura e inmobiliaria, 
b.- La compraventa y explota­
ción agrícola de fincas rústicas; 
la prestación de servicios agríco­
las a terceros, y la compraventa 
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y distribución de productos 
agrícolas. Quedan excluidas to­
das aquellas actividades ... 

SERVICIOS 

AUXILIAR DE LA 
PREVENCIÓN EN LA 

EMPRESA S.L.L 
Domicilio: Ronda de Alarcos, 

bl. 4 local 2 (Ciudad Real) 
Capital social: 10.000 euros 

Objeto social: Investigación, do­
cencia, interpretación de la nor­
mativa sobre la materia, elabora­
ción de estudios y programas en 
Materia de Prevención de Ries­
gos Laborales. Impatir cursos de 
todos los niveles, conferencias, 
seminarios, ponencias y charlas 
en materia de prevención de 
riesgos laborales... 

INMOBILIARIA CASTERFIN 
S.L. 

Domicilio:Ctra. Argamasilla de 
Alba, km 0,4 (Tomelloso) 

• Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: a.- El ejercicio de 
la actividad de agencia de repre­
sentación, contratación y cobro 
de pólizas de seguro y contrase­
guros, b.- El ejercicio de la activi­
dad propia de una empresa 
constructora, promotora e iruno-
biliaria. Quedan excluidas todas 
aquellas' 'árctividades 'par? Buyo 
ejercicio la lay exija requisitos. 

GRACIA CASTEJON 
EDIFICACIONES Y 
CONTRATAS S.L. 

Domicilio: Paseo de San 
Isidro, 42 

(Alcázar de San Juan) 
Capital sorial: 60.000,00 euros. 

Objeto social: 1.- La compraven­
ta de todo tipo de inmuebles.2.-
La urbaiúzación y equipamiento 
de terrenos, tanto rústicos como 
urbanos. 3.-La promoción de 
edificaciones, directamente o co­
mo mediadora en Comunidades 
de Propietarios. Cooperativas u 
otras formas. 4.- La construcción 
de todo tipo de inmuebles.... 

FINANCIERO 

INFIALCAZAR S.L. 
Domicilio: C/Femández 

Urrutia n° 2 
(Alcázar de San Juan) 

Capital social: 500.000 pesetas. 
Objeto social: Actuar habitual-
mente en la negociación o for-
malización de operaciones típi­
cas de la actividad de una enti­
dad de crédito en las condicio­
nes y con los requisitos estable­
cidos en el artículo 22 del Real 
Decreto 1.245/1995. 

MUÑOZ PEINADO 
ASESORES S.L.L. 

Domicilio: C/Amós Olivares, 24 
(Pedro Muñoz) 

Capital social: 72.123,00 euros 
Objeto social: Actuar habitual-
mente en las negociación o for-
malización de operaciones típi­
cas de la actividad de una enti­
dad de crédito, en nombre y por 
cuenta de ésta con el carácter de 
agente de entidad de crédito, en 
las condiciones y con los requisi­
tos establecidos en elart. 22 del 
Real Decreto 1245/1995. 

ñ CUENCA 
(No se han registrado nuevas 
inscripciones en el BORME en 
los últimos días revisados) 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

GRAVAS MATERIALES Y 
CONSTRUCCIONES DE 

CARBONERAS S.L. 
Domicilio: C/San Roque, 35 
(Carboneras de Guadazona) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: Compra y venta 
de materiales de construcción, 
áridos, productos de aluminio, 
hierros, puertas y ventanas. 
Transporte público de mercancí­
as, explotación agrícola y comer­
cialización de productos agríco­
las; alquiler de maquinaria in-

wdüstr iaLy jde copslrucción; cons­
trucción y promoción de obras 
públicas. 

DEXTER 2001 S.L. 
Domicilio: C/Ramón y Cajal, 6 

(Cuenca) 
Capital social: 93.150 euros. 

Objeto social: Promoción, cons­
trucción, gestión, arrendcimiento 
y subarrendamiento de servicios 
y obras de todo tipo. 

LOS LEVAS ALARCON S.L. 
Domicilio: C/Roble, 21 

(Quintanar del Rey) 
Capital social: 3.010 euros. 

Objeto social: Albañilería y tra­
bajos de construcción en gene­
ral, decoración y revestimiens 
de edificios. 

CONSTRUCCIÓN Y TÉCNICA 
RUBIO S.L.L. 

Domicilio: C/del Portillo, 30 
(Cañaveras) 

Capital social: 3.006 euros. 
Objeto social: Construcción, re­
paración, reparación y cor\serva-
ción de edificaciones y obras ci­
viles, así como la albañilería y 
pequeños trabajos de construc­
ción en general. Instalaciones 
eléctricas y de fontanería, repa­
ración y montaje de estructuras 
y cubiertas en edificaciones y 
obras civiles. 

SERVICIOS 

GRÚAS QUINTANAR DEL 
REY S.L. 

Domicilio: Carretera de Tarazo-
na Km. 1 

(Quintanar del Rey) 
Capital social: 3.010 euros. 

Objeto social: Servicios de grúas 
prestados a otras empresas y al­
quiler de plataformas elevado­
ras y maquinaría para la cons­
trucción. 

Q GUADALAJARA 
(No se han registrado nuevas 
inscripciones en el BORME en 

los últimos días revisados) 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

CONSTRUCCIONES RURA­
LES NEREA S.L. 

Domicilio: C/ Aduana, 9 
(Azuqueca de Henares) 

Capital social: 3.007,08 euros 
Objeto social: Urbanización de. 
terrenos, así como la construc­
ción y rehabilitación de toda 
clase de irmiuebles. Montajes, 
mantenimiento e instalaciones 
de fontanería. La compra-venta 
desolares, fincas rústicas o ur­
banas, pisos, apartamentos, 
chalets, oficinas. 

, . SANTOS RECUERO S.L.Li 
Domicilio: C/ Calvario, n° 3-2° 

izquierda 
(Azuqueca de Henares) 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: Construcción 
completa, reparación y coi\ser-
vación de edificaciones. Albañi­
lería y pequeños trabajos de 
construcción en general. 

HOSTELERÍA 

ALBERTO HERAS VILLALBA 
S.L.L. 

Domicilio: C/Felipe Solano 
Antelo, n'V 

(Guadalajara) 
Capital social: 11.721 euros. 

Objeto social: Servicio de ali­
mentación en restaurantes, cafe­
terías, cafés y bares, con y sin 
comida. Servicios especiales de 
restaurantes restados en socie­
dades círulos, casinos, clubes y 
establecimientos análogos. 

a TOLEDO 
CONSTITUCIONES 

RECICLADO 

LECTURA ÓPTICA Y 

RECICLADOS S.A. 
Domicilio: C/ Quiroga, 19 I 

(Yeles) 
Capital social:60.105 euros' 

Objeto social: Manipulados, re-

tractilados y almacenaje de re­
vistas, libros, periódicos, com-
pac, disc y todo tipo de material 
gráfico escrito, visual o sonoro, 
así como su almacenaje. Com­
pra, venta y distribución de to­
do tipo de material gráfico, así 
como su importación y exporta­
ción. 

ALIMENTACIÓN 

MANIPULADOS OLÍAS S.L. 
Domicilio: Ctra. Comarcal 

4001,km 26 500 
(Añover de Tajo) 

Capital social:3.006,00 euros.. 
Objeto social: El envasado de 
productos alimenticios congela­
dos, en especial, pescados y 
mariscos. 

CONSTRUCCIÓN 

EXCATUBO 2000 S.L. 
Domicilio: Camino de Cobeja 

s/n (Yuncler) 
Capital social: 3.006,00 euros. 

Objeto social:Excavaciones de 
terrenos y la compra y venta y 
alquiler de la maquinaria nece­
saria para ello. 

ARTES GRÁFICAS 

RONDINGRAF S.L. 
tr. ,rir^f - r- I . . . . . . . . . 

• Domicilio: C/ Palomeque, 25 
Nave 3 (Cedillo del Condado) 
Capital social: 3.006,0 euros. 

Objeto social: Comercio de ma­
terial y maquinaria de artes 
gráficas. 

SERVICIOS 

MEDINA MUDEJAR, 
BAÑOS ÁRABES S.L. 

Domicilio: Plaza de Santa 
Eulalia, 1 (Toledo) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: La elaboración de 
proyectos, el diseño, la cons­
trucción, el cisesoramiento y la 
explotación de baños árabes. La 
realización de servicios y activi­
dades relacionadas con explota­
ciones hoteleras, en particular. 

INDUSTRIA 

INSTALINOX S.L. 
Domicilio: C/ Alfonso X El Sa­

bio, 24 (Quintanar de la Orden) 
Capital social: 25.047,00 euros. 
Objeto social: Fontanería y cale­
facción. Fabricación e instala­
ción de maquinaria y equipos 
de acero inoxidable. 

MONTAJES DE FUNDICIÓN 
Y MANTENIMIENTO S.L. 
Domicilio: Camino Viejo de 

Azucaica, 13 (Toledo) 
Capital social: 3.006,00 euros. 

Objeto social: El montaje y 
mantenimiento de calderas e 
instalación y mantenimiento de 

equipos y tanques de gasóleo. 

ALUMINIOS DANIMAR S.L. 
Domicilio: Avda. Toledo, 21 

(Puebla de Montalbán) 
Capital social: 103.500,00 eu­

ros. 
Objeto social: Compraventa y 
comercialización de todo tipo 
de aluminio y vidrio, fabrica­
ción e instalación de carpintería 
de aluminio. Representación de 
todo tipo de firmas y marcas. 
Promoción, construcción y 
compraventa de vivienda. 

COMERCIO 

CRISTO DE LA PIEDAD DE 
ALMOROX SL.L. 

Domicilio: Travesía Baja, 4 
Bajo (Almorox) 

Capital social: 3.006,0 euros. 
Objeto social: Comercio al por 
menor de frutas y pescado. 

SERVICIOS 

CLÍNICA DENTAL STELLA 
MARIS S.L. 

Domicilio: C/ Irlanda, 5 Portal 
B 1° B (Toledo) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: Servicios de me­
dicina y cirujía, en todo lo re­
ferente a la actividad odontoló­
gica, ortodoncia e implantes 
dentales. 

COMERCIO 

DEBLA DIGITAL S.L. 
Domicilio: C/ Dublín, 2 

3° derecha (Toledo) 
Capital social: 3.020,00 euros. 

Objeto social: Venta al por ma­
yor y menor de artículos para la 
cor\strucción y decoración. Ven­
ta de artículos relacionados con 
la repografía, imprenta y pape­
lería. Prestación de servicios de 
copistería y reprografía. Com­
praventa y explotación de bie­
nes inmuebles. 

SERVICIOS 

FEDERICO PÉREZ "/̂  
PUERTA S.L. 

Domicilio:Avda. de la Estación, 
39 (Torrijos) 

Capital social: 3.050,00 euros. 
Objeto social: Gestora adminis­
trativa, asesoramiento y gestión 
y representación de personas fí­
sicas y jurídicas, sobre materia 
fiscal, laboral y técnica conta­
ble.. 

HOSTELERÍA 

RESTAURANTE LOS 
CLAVELES S.L.L. 

Domicilio: Avda. San Crispín, 
31 (Fuensalida) 

Capital social: 36.060,00 euros. 
Objeto sociahExplotación de un 
restaurante. 
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OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO ( Para más in­
formación: 
Nombre: Ángeles Rio. 
Dirección General de 
Política de la Pyme. 
"mailto:angelesr@ipy-
me.org" 
angelesr@ipyme.org _ . 
Cl María de Molina, 50 
2' planta 28046 Madrid 
Fax:+34 91545 09 40 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio-de To­
ledo. 
Calle-Alfonso Xel Sabio, 
1 ' - . ' - . ' - ¡ - . -

45001 Toledo 
Fax: +34 925 28 53 82 

•Italia 

REF-3022/01 
Empresa italiana dedicada 
a la fabricación de reci­
pientes a presión y ventila­
dores axiales, de acero ino­
xidable y gran eficacia pa­
ra sistemas de enfriamien­
to de aire, para torres de 
refrigeración, etc. La em­
presa está certificada ISO 
9001. Disponemos de ven­
tiladores de inclinación 
ajvistable en diferentes ta­
maños dé 500 irimiiásta 12 -
metros de diámetro. Se 
puede alcanzar el máximo 
rendimiento con la fabri­
cación de ventiladores a 
medida, con caracterís­
ticas especiales para alcan­
zar un volumen de hasta 5 
millones de metros cúbi­
cos por hora y 5.000 at­
mósferas. La empresa bus­
ca joint venture en Brasil, 
México, Alemania y Espa­
ña, dedicada a la promo­
ción y venta de los pro­
ductos de la empresa. Así 
mismo, busca socios cuali­
ficados y que disfruten de 
buena posición en el mer­
cado, para participar con­

juntamente en concursos y 
ofertas públicas interna­
cionales. 
REF-3023/01 
Fabricante italiano de un 
innovador panel de polifi-
bra, muy resistente y útil 
para construcciones portá­
tiles, tanto para uso en ca­
sos de emergencia como 
para estancias vacaciorw-
les, busca cooperación en 
el extranjero. La empresa 
está interesada en fabricar 
paneles para su montaje 
en el exterior o en ceder la 
innovadora patente de es­
te panel úiüco que fabrica. 
Así mismo, está dispuesta 
a acoger trabajadores ex­
tranjeros que deseen 
aprender en Italia. 

REF-3024/01 
Empresa italiana fabrican­
te de dispositivos electró-
lúcos y paneles de control 
parg la industria (química, 
energética, alimentaria y 
naval), busca cooperación 
en el extranjero. La empre­
sa también suministra 
alarmas y dispositivos óp­
ticos, instrumentos de con­
trol y seguridad (ISO 9002 

•-ARAP130). I . 

REF-3028/01 
Empresa italiana de servi­
cios de transporte intenia-
cional y envío de mercan­
cías, busca acuerdos co­
merciales. 

REF-3029/01 
Empresa italiana de servi­
cios de logística integra­
dos: transporte, almacena­
je y distribución; busca 
acuerdos comerciales. 

REF-3030/01 
Empresa italiana dedicada 
a la venta de construccio­
nes y mantenimiento de 

campos para tenis, fútbol, 
baloncesto, etc.; busca 
acuerdos comerciales. 

REF-3031/01 
Empresa polaca especiali­
zada en artículos médicos 
y sanitarios, busca acuer­
dos comerciales. 

REF-3051/01 
Empresa italiana especiali­
zada en actividades inmo­
biliarias con terrenos pro­
pios, busca socio financie­
ro para vender la empresa. 
La empresa vende una vi­
lla turística en la costa del 
Mar Adriático, justo en­
frente de Venecia y Mura-
no, y las Islas Burano. La 
villa turística tiene 40 
apartamentos (algunos en 
la planta baja, otros en el 
primer piso (24 aparta­
mentos de tres habitacio­
nes y 16 de cuatro habita­
ciones). Posee piscina (25 x 
12 m), está a 100 metros 
del puerto deportivo y a 
350 m del mar. El aero­
puerto de Venecia se en­
cuentra a 45 minutos de la 
villa. Se vende la empresa 
en su totalidad a un precio 
de. ?,9 millón^ de euros. 
Lds' apartamentos deben 
acabarse con una inver­
sión de unos 750.000 eu­
ros. La empresa pone a 
disposición del vendedor 
el personal necesario para 
completar la construcción 
de la villa turística en un 
año. El importe total de la 
transacción es de 3.650.000 
euros. 

REF-3063/01 
Empresa italiana dedicada 
a la producción de queso 
típico del sur de Italia, 
busca socios para vender 
sus productos. Después de 
una amplia experiencia en 

el mercado local, la empre­
sa desea explorar las posi­
bilidades existentes en el 
mercado de la Unión Eu­
ropea. Sus socios pueden 
ser: distribuidores, agen­
tes, representantes, empre­
sas de catering, etc. Catá­
logos y listas de precios 
disponibles, según peti­
ción. 

REF-3070/01 
Empresa italiana dedicada 
al diseño y fabricación de 
alta costura para hombre y 
mujer, según pedidos de 
grandes empresas de la 
moda ("Mandarina Duck", 
"Les copains", "Coccapa-
ni"), busca nuevos acuer­
dos de producción conjun­
ta con el fin de alcanzar 
mercados exteriores. Los 
mqores tejidos y el estilo 
italiano más exclusivo, ca­
racterizan a los productos 
de esta empresa. 

REF-3071/01 
Empresa italiana especiali­
zada en la fabricación y 
venta de tuberías con ais­
lante térmico para el trans­
porte de fluidos fríos o ca­
lientes, para uso domésti­
co ó induMnal, busca ^S:. 
cios para acuerdos comer­
ciales y de distribución. La 
empresa también está inte­
resada en establecer ima 
joint venture para produc­
ción. 

REF-3072/01 
Empresa italiana especiali­
zada en la producción de 
piensos para todo tipo de 
animales, busca acuerdos 
de distribucióa 

REF-3073/01 
Empresa italiana esp>eciali-
zada en la fabricación de 
productos químicos para 

laboratorios (reactivos pa­
ra análisis químicos y clí­
nicos), busca acuerdos co­
merciales y de distribu­
ción, y agentes. 

REF-3074/01 
Empresa italiana dedicada 
a la producción y conser­
vación de comidas típicas, 
busca intermediarios co­
merciales con el fin de am­
pliar su actual mercado. 
Sus socios pueden ser dis­
tribuidores, agentes, re­
presentantes y empresas 
de catering, catálogos y 
listas de precios disportí-
bles, según petición. 

REF-3075/01 
Empresa italiana especiali­
zada en el almacenaje y re­
ciclaje de polietileno, bus­
ca empresas, agencias y 
organizaciones para reci-
dar láminas de polietileno 
en la planta de la empresa. 

REF-3076/01 
Empresa italiana fabrican­
te de muebles, busca 
acuerdos comerciales para 
im stock de sofás de piel 
de gran calidad, en una 
amplia gama de colores. 

REF-2849/01 
Empresa italiana, situada 
en el norte, especializada 
en la construcción y man­
tenimiento de prensas, es­
tá interesada en ponerse 
en contacto con empresas 
y distribuidores que traba­
jen en el extrar^ero y que 
estén interesados en ad­
quirir "know how" y tec­
nología italiana. 

REF-3030/01 
Empresa italiana dedicada 
a la venta de construccio­
nes y mantenimiento de 
campos para tenis, fútbol. 

baloncesto, etc.; busca 
acuerdos comerciales. 

REF-3031/01 
Empresa polaca especiali­
zada en artículos médicos y 
sanitarios, busca acuerdos 
comerciales. 
REF-3051/01 
Empresa italiana especiali­
zada en actividades inmo­
biliarias con terrenos pro­
pios, bvisca socio financiero 
para vender la empresa. La 
empresa vende vma villa 
turística en la costa del Mar 
Adriático, justo enfrente de 
Venecia y Murano, y las Is­
las Burano. La villa turística 
tiene 40 apartamentos (al­
gunos en la planta baja, 
otros en el primer piso (24 
apartamentos dé tres habi­
taciones y 16 de cuatro ha­
bitaciones). Posee piscina 
(25 x 12 m), está a 100 me­
tros del puerto deportivo, y '-
a 350 m del mar. El a^igr¿^ 
puerto de Venecia se en- , 
cuentra a 45 minutos de la 
villa. Se vende la empresa 
en su totalidad a un precio 
de 2,9 millones de euros. 
Los apartamentos deben 
acabarse con vma inversión 
de vmos 750.000 euros. La 
a*^Ksappnej,4i§í)9sj.9)3p 
del vendedor el personal 
necesario para completar la 
construcción de la villa tu­
rística en un año. El impor­
te total de la transacción es 
de 3.650.000 euros. 

REF-3063/01 
Empresa italiana dedicada 

'^ '-'j.iL uíxaq 

a la producción de queso tí- , 
pico del sur de Italia, busca.,, 
socios para vender sus pro­
ductos. Después de una 
amplia experiencia en el 
mercado local, la empresa 
desea explorar las posibili­
dades existentes en el mer­
cado de la Urúón Europea. 

^ i r T ü ^ ^ l 
La Asociación I ta l iana de la Al imentación (Federalimentare) ha dado 
muest ras de la recuperación del sector agroal imentar io del país transal­
p ino en el ú l t imo año después de la crisis vivida en la década de los no ­
venta. En efecto, el consumó de estos productos aumentó u n 3,1%. Du­
rante los tres ú l t imos años se ha registrado u n aumento medio anual del 
2,5% del vo lumen facturado. Además de esta s iboda, las exportaciones se 
han revi tal izado en los dos úl t i ínos ejercicios, coh una progresión del 
23%. Sin embargo , la asociación t ambién pone de relieve que las empre­
sas i tal ianas del sector d e b e n cont inuar su esfuerzo para competir en 
igua ldad de condic iones con sus homólogos europeos . El valor med io 
anual de la mater ia pr ima se ha incrementado un 5,2% respecto al año 99, 
mientras que los precios medios de producción han registrado u n au-
meit to del 6%. 

Los precios de las materias pr imas del sector i tal iano de transforma-
' dos plásticos han aumentado como consecuencia de la sub ida del 6,7% 
del precio del petróleo. N o obstante , y a pesar de este encarecimiento, 
tas ventas del sector han aumentado u n 17,8% respecto a las cifras re­
gistradas en 1999, superando los tres b i l lones de pesetas. Asimismo, a 
lo largo de 2000, se ha producido u n aumento del 13,3% de la produc­
t ividad por empleado, a la vez que se ha incrementado u n 3,9% la ocu­
pación del sector y u n 2,7% del valor añad ido . Por o t ro lado, el ejer­
cicio de 2000 ha cerrado con resul tados m u y posit ivos para la industr ia 
molinera i taliana, que ha visto como su facturación alcanzaba los 
150.000 mil lones de pesetas, u n 5,5% más que en el año anterior, según 
los datos de la Asociación de Industr ia les Mol ineros y Pasteleros Ita­
l ianos (Italmopa). 

»yi»..o^,, > #3^.fi|jp||^j4^5»f^^y^^i ?^nrrrrr 
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Según la encuê ^̂  

Fuerte desaceleración en el 
precio de la tierra en 2000 
ANA I. MOREIRA 

C-LM 

El precio medio de la tierra 
experimentó durante el año 
pasado una fuerte desacele­
ración en Castüla-La Man­
cha frente al gran crecimien­
to detectado durante el año 
99. Así, según se recoge en la 
Encuesta de los Precios de la 
Tierra del Mi­
nisterio de 
Agricultura, en 
2000, este pre­
cio medio en la 
región ha subi­
do un 2,6%, en 
claro contraste 
con el 22,8% del 
año anterior. 

Esta desace­
leración es más 
relevante a nivel regional pe­
ro a nivel racional también 
se puede hablar de derto^ie-
nazo, al pasar de un incre­
mento 11,4% al 6,84%. 

Esta Encuesta fija en 
656.000 pesetas la hectárea el 
precio medio de la tierra en 
la región el año pasado, sien­
do la media española de 
%7.000 pesetas/hectárea. La 
diferencia, por tanto, se en­
cuentra en 311.000 pesetas la 
hectárea. 

Y es que, según estas ci­
fras, Castilla.La Manca es la 
cuarta región con los precios 
medios de tierra para usos 
agrícolas más baratas, tras 
Aragón (374.000 pesetas la 
hectárea); Extremadura 
(493.000 pesetas/hectárea) y 
Castilla y León con 571.000 
pts/ hectárea. 

Las diferencias regionales 
en estos precios se mueven 
en una horquilla entre los 
4.979.000 pesetas hectáreas 
en el País Vasco (el mismo 
que el viñedo de transforma­
ción de esta comunidad) 
hasta las menos de 400.000 
pesetas de Aragón. 

En Castilla-La Mancha y 
por diferentes tipos de culti­
vo, tanto el predo medio por 
hectárea del viñedo de trans­
formación como el del olivar 
se mantienen similares a los 

ha zoTtici de regadío aumentó su cotización en Castiüa-La 
Mancha el 16,2% mientras que la de secano lo hizo un 2,7% 

El viñedo de 
transformación 

y el olivar 
mantienen 

su valor de. un 
jmo a otro 

del año anterior con 
1.775.000 pesetas la hectárea 
en viñedo de transformación 
y 1.400.000 en olivar de al­
mazara.. 

La tierra destinada a fru­
tos secos 
de secano 
ha experi­
m e n t a d o 
en la re­
gión un 
d e s c e n s o 
del precio 
al pasar de 
764.000 pe­
setas la 
hectárea en 

el 99 a las 714.000 de este 
año, un 6,5% menos, en tér­
minos relativos. 

Los prados naturales de 
secano, por el contrario, han 
mulplicado por 33 su precio 
ya que en el 99 costaban 
106.000 pesetas la hectárea y 
en el 2000, 360.000. H pasti­
zal ha incrmentado su precio 
y ha pasado de 154.000 pese­
tas hectárea a 165.000. 

La tierra de secano en la 
comunidad autónoma ha in­
crementado su precio vin 
2,7% y se queda en 484.000 
pesetas la hectárea mientras 
que la de regadío llega a 
1.709.000 pesetas la hectárea 
y aumenta su cotización en 
un 16,2% A nivel nacional, la 
tónica ha sido contraria, ya 
que los precios de secano 
han subido un 7,3% por 
6,9% los de regadío. 

Si tenemos en cuenta el 
incremento de los precios 
medios de la tierra en los úl­
timos 17 años, en Castilla-La 
Mancha, la tasa anual acu­
mulativa es del 6,4% cuatro 
décimas por endma de la 
media nadonaL En este sen­
tido, la región castellano-
manchega es la cuarta en la 
que n^ás se han incrementa­
do los predos junto con Ex­
tremadura, Peiís Vcisco, An­
dalucía y Canarias. 

PRECIOS MEDIOS DE LA TIERRA .AÑO 2000 (Miles de pts por Ha.) 

.2000 1999 Vaiiadón % 

GALICIA 

ASTURIAS 

CANTABRIA 

P A Í S VASCO 

NAVARRA 

LA RIOJA 

ARAGÓN 

;CATALP^A> 

BALEARES 

CASTILLA Y LEÓN 

MADRID 

CASTILLA-LA MANCHA! 

C VALENCIANA 

MURCIA 

EXTREMADURA 

ANDALUCÍA 

CANARIAS 

¡-•2.008 1 

'^'1.547 

'"^1^99 

•4.979 

[;,946 . 

r-̂ *i.58i • 

1 374 

K»fflQj«"f^ 

1.943 

571 

749 

656 

2.110 

971 

493 

1.785 

1 2.688 

1 ^035 

1.539 

1.399 

4.555 

954 

1.531 

365 

' 821 

1.913 

534 

624 

639 

1.997 

866 

446 

1.610 

2,690 

• 1,3% 

ESPAÑA 

Fuente: Ministerio de Agricultura 
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0>5% 
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2,6% 
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10.5% 
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905 6,84% 

PRECIOS MEDIOS PONDERADOS EN CASTILLA-LA MANCHA 

2.000 . . 

1.500 . . 

1.000 . . 
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(*) Cifras en miles de pesetas. 

Prado 
natu­

ral 

Año 2000 

Unos precios 
cjue casi se han 
duplicado desde 

el año 96 

Año 1999 

Desde la organización 
COAG-IR se destaca 
que la subida del precio 
de la tierra en Castilla-
La Mancha parte del 
año 96, ya que desde 
entonces hasta ahora se 
puede hablar casi de 
una duplicidad del pre­
cio al pasar de 391.000 
pesetas la hectárea a las 
656.000 de 2000. En este 
sentido, Rafael Juárez, 
del Gabinete Técnico de 
Coag-IR en Castilla-La 
Mancha asegura que es­
ta subida no sería preo­
cupante si el hecho de 
que se incrementen los 
precios depende de la 
rentabilidad de la tierra. 
Lo que sucede es que, al 
final, el precio de la tie­
rra está ligado a otros 
factores y en algunos 
casos se convierte en un 
refugio del dinero para 
otro tipo de actuaciones 
que no son la explota­
ción de las tierras para 
el cultivo. Juárez señala 
a propósito de esta si­
tuación que precisa­
mente por ello desde 
COAG-IR se pide una 
modulación de las ayu­
das agrarias, de forma 
que se dé más subven­
ción a los que cultivan 
las tierras que a los que 
sólo se dedican a cobrar 
ayudas. Respecto a la 
ralentización en el cre­
cimiento que se observa,, 
en el año 2000, se puedi 
considerar que el au­
mento consignado en el 
99 ha llevado el precio a 
un punto difícil de su­
perar en la misma medi­
da. De hecho, Canarias 
que en el 99 fue la co­
munidad en la que más 
subieron estos precios, 
un 28,8%, en el último 
ejercicio analizado en la 
Encuesta del MAPA( cu­
yos datos se obtienen a 
través de las diferentes 
comunidades autóno­
mas españolas) es una 
de las regiones en las 
que el precio se mantie­
ne e incluso tiende a la 
baja. 
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?e PT̂ yé que para la 

Las ayudas al sector olivaireiro 
descenderán un 37% 

MóNicA MORENO 

C-LM 

En la campaña 
2000/2001 de aceite, en 
todas sus variedades, 
España ha tenido exce-

; dentes de producción, 
superando la cantidad 
máxima garantizada que 
fijó la Unión Europea. 
Según los datos facilita­
dos por Coag la produc­
ción estimada para Es­
paña es de 1.095.653 to­
neladas, de las que el el 
8% aproximadamente 
corresponden a Castilla-
La Mancha. 

La Cantidad Máxima 
Garantizada que ha esta­
blecido la Unión Euro­
pea es de 760.027 tonela­
das por lo que España se 
la ha superado en im 
44%. Por esta razón los 
agricultores españoles 
sufrirán un recorte lineal 
de las ayudas, tal y co­
mo está establecido en la 
Unión Europea, con una 
penalización de 64 pese­
tas por kilo de aceite 
producido. 

La ayuda que van a 
recibir es de 138,70 pese­
tas, mientras que en la 
campaña 1999/2000 las 
ayudas ascendieron a 
220 pts/kilo. 

Así en la anterior 
campaña 99/00 los oli­
vareros de Castilla-La 
Mancha recibieron 
14.300 millones de pese­
tas, un 37% más de los 

•' que- sê  prevé que se les 
ofaJé '̂por la producción de 

La subvención establecida es de 138,70 pts*lkg, 
68 pesetas inferior a la campaña anterior 

la cosecha 2000/2001, 
que no llegará a los 
9.000 millones de pese­
tas. A nivel nacional, se­
gún la Unión de Peque­
ños Agricultores (UPA) 
de Castilla-La Mancha 
han perdido unos 
100.000 rrüUones de pe­
setas. 

La previsión inicial, 
aunque es muy prenna-
tura, para la próxima 
campaña que todavía no 
ha comenzado es que se 
sobrepase el cupo y haya 
penalizaciones. "Una 
vez más se vuelve a 
comprobar que la OCM 

del aceite y su prórroga 
es una mala medida, año 
tras año están sufriendo 
penalizaciones. Como se 
siga así el olivar tradi­
cional va a desaparecer, 
algo que hay que solu­
cionar rápidamente", 
manifiesta el presidente 
de la Unión Sectorial del 
Olivar de UPA, José Blas 
Rico del Pino. 

Asimismo indicó que 
el actual sistema de ayu­
das ha supuesto el hundi-
irüento de los precios del 
aceite y un agravio com­
parativo respecto a otros 
Estados irüembros. 

En esta misma línea, 
Coag señala que es evi­
dente que el olivar espa­
ñol necesita una urgente 
reforma que adecué su 
cupo a su capacidad pro­
ductiva, para evitar las 
penalizaciones como mal 
estructural, y que se con­
temple de distinta mane­
ra al olivar tradicional. 

Los agricultores espa­
ñoles recibirán un primer 
adelanto de la subven­
ción, 83,36 pesetas/100 
kilo, que se prevé que se 
hagan entre octubre y no­
viembre, aimque siem­
pre hay retrasos. 

Recursos a las 
candidatuiras C y D 
de la "La Mancha*' 
El día 15 de octubre la Junta Electoral 

Central emitirá una resolución 
REDACCIÓN 

C-LM 

El último día de plazo para 
presentar recursos a las can­
didaturas presentadas a los 
Consqos Reguladores de la 
Denominaciones de Origen 
Vinícolas, el 5 de octubre, la 
Confederación Regional de 
Empresarios (CECAM) pre­
sentó una contra la candida­
tura de Ucaman y Avimes en 
los censos C y D de la D.O. 
'Ta Mancha". 

Este recurso fue aceptado 
por la Junta Electoral de la 
D.O. La Mancha el pasado lu­
nes, 8 de octubre, y se abrió 
un plazo para que a su vez la 
candidatura recurrida pudie­
ra presentar su correspon­
diente reclamación, que fue 
presentada el miércoles, 10 de 
octubre. 

Así las cosas, será el próxi­
mo haMB/i 15-de odabre,. 
cuando la Junta Electoral 
Central deberá pronunciarse 
sobre el último recurso. 

En caso de que no se acep­
tara el recurso de Avimes y 
Ucaman, se anularía la candi­
datura y se proclamaría di­
rectamente la de CECAM sin 
necesidad real de elecciones 
el próximo 28 de octubre. CE­
CAM basó su recurso en un 
defecto de forma, ya que Avi­
mes y Ucaman presentaron 
su candidatura en la Junta 
Electoral Central y no en la 
de Zona así como en lo que 
ellos consideran una falta de 
representación de AVIMES 
en el sector del vino de Deno­

minación de Origen en Casti­
lla-La Mancha. En esta Imea, 
fuentes de CECAM conside­
ran que Avimes "defiende el 
vino de mesa y no puede re­
presentar a los vinos de cali­
dad de la región", según un 
nota de prensa de esta orga­
nización. 

Por su parte, Ucaman ha 
explicado en nota de prensa 
que "Avimes es representante 
cualificada ante la Dirección 
General VI de Agricultura en 
Bruselas, ante las Direcciones 
Generales tanto de Agricultu­
ra como de Alimentación del 
MAPA, Consejerías autonó­
micas del ramo, etc". 

Sobre el error de forma, 
advierten que "la Ley de Pro­
cedimiento Administrativo 
hace posible que las soUcitu-
des de proclamación de las 
candidaturas pueden presen-
..tarae^JpS g^,l?;^.de^f5ual-
quier Órgano Admirüstratívo 
que pertenezcan a la Admi-
itístración de las Comunida­
des Autónomas, extremo que 
ha sido debidamente cumpli­
do al presentar la solicitud 
anteellVICAM". 

Por último, Ucaman seña-
la que "todos ^tQ5,|^j^os 
ponen de manifiesto peĵ jier-
viosismo por el que atraviesa 
CECAM en estos momentos, 
que ve peligrar su representa­
ción en la D.O. La Mancha", 
asegurando que lo que inten­
ta es "no llegar a las eleccio­
nes y alcanzar en los despa­
chos lo que quizá las urnas 
pueda negarle el día 28". 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

El Instituto Técnico Agronó­
mico Provincial de Albacete 
(TTAP) con motivo de su XX 
Aniversario ha organizado el 
I Symposium que bajo el títu­
lo: Las Nuevas Tecnologías 
hacia la Agricultura Sosteni-
ble" pretende mostrar el tra­
bajo para los próximos años 
en la línea de seguir transfi­
riendo al sector agropecuario 
las nuevas tecnologías. 

"A pesar del adelgaza­
miento continuo del sector 
agrario re^ecto de los demás 
sectores productivos en las 
sociedades desarrolladas. 

El ITAP cooirdina el I Symposium 
sobre agiicultuira sostenible 

Estas jomadas se desarrollarán los próximos 6,1 y 8 de novierribre 
y contarán con la presencia de expertos nacionales y extranjeros 

hasta siunergirlo en la igno­
rancia pública, siempre le 
quedará a éste una misión 
fundamental que cumplir: la 
de alimentar a la cada vez 
mayor y más exigente pobla­
ción mundial, sin excluir de 
la misma a los países del Ter­
cer Mimdo que todavía no 

disponen de una alimenta-
dóh mínima necesaria para 
permitir la supervivencia de 
las gentes". 

Con esta introducdón se 
presentaba una jomada a la 
que asistirán importantes 
expertos nadoiudes y extran­
jeros que permitirán conocer 

mejor los pasos que hay que 
dar para realizar una agricul­
tura sostenible, que no agote 
m contamine los recursos 
naturales para las genera-
dones posteriores. 

Las sesiones de trabajo del 
symposiimí se estructuran en 
cuatro bloques temáticos. 

compuestos por una confe­
rencia y dos ponendas cada 
una de ellas para terminar 
una mesa redonda y colo­
quio. 

El symposium se celebra­
rá entre los días 6, 7 y 8 de 
noviembre en sesiones de 
mañana y tarde en el salón 

de actos del Centro Cultural 
La Asundón, 

El director del TTAP, Pru­
dencio López Fuster, adelan­
taba en este sentido que el 
Ir\stítuto Ueva años trabajan­
do en técnicas de agricultura 
sostenible. "Recientemente 
se inauguró el denominado 
SAGRH (Servido de Asis-
tenda y Gestión a la Agricul­
tura Ecológica Integrado) 
que trabaja exclusivamente 
en eso y presta ayuda y aten-
dón a todos los agricultores 
que lo solidten porque los 
métodos son muy sencillos y 
los resultados muy satisfac­
torios. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 12/10/2001.



VIERNES, 12 DE OCTUBRE DE 2001 ECONOMÍA Y EMPRESAS/ 27 

La dirección de Conŝ ^ 

Cecam desainrollairá 55 talleires 
sobire el euiro y la empiresa 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

¿En qué moneda debe pagar 
en enero un empresario la 
Seguridad Social del mes de 
diciembre? Preguntas como 
estas, específicas del sector 
empresarial, serán las que se 
aborden en la mitad de los 
55 talleres que se desarrolla­
rán en los próximos tres 
meses para que no haya du­
das sobre la respuesta: en 
euros. 

''Aproximadamente 25 de 
' los talleres abordarán asun­
tos como el de la tesorería, 
gestión de cheques, precios 
psicológicos, contratos, fac­
turas, sistema contable, mo­
dificación de software, pre­
sentación de cuentas anua­
les, aspectos fiscales, etc. Es-

-"̂ tdŝ fefeftvíííaKós íenárafflttgarv 
en la mayoría de las locali­
dades cabeceras de comarca 
de Castilla-La Mancha y por 
su puesto en las cinco capi­
tales de provincia. La otra 
mitad de los talleres aborda­
rán temas más específicos 
conio el doble etiquetado, el 

^'^tátendario, redondeo, perío-
"^^9o^é'convivencia, etc. 

Todas estas acciones se 
llevarán a cabo a través de la 
colaboración entre la Confe-

• deración Empresarial de 
Castilla-La Mancha y la di­
rección general de Consu­
mo, según explicaban el se­
cretario y director de sendas 
instituciones, Félix Peinado 
y Carlos Macías, respectiva-

Un proyecto en colahoración con otras regiones 
permitirá hacer visitas "in situ** a compañías 

"ÍAS entpteitls itfeSftiatíúiíaW'zadas son las que menos problemas presentan con el euro. 

mente. 
Estas actuaciones irán 

complementadas con mate­
rial de apoyo como dotar al 
tejido empresarial de Casti­
lla-La Mancha de una calcu­
ladora pesetas-eviro simultá­
nea, tarjeta conversora, etc. 

Un tema preocupante por 
parte de la dirección general 
de Consumo es d nüedo que 
existe a ver cómo se va de­
senvolver la gente con la 
moneda en la mano. "Harán 
falta varios meses para iden­
tificar el producto con el 
precio, pero se asimilará 
cuando desaparezca el pe­
ríodo de convivencia", seña­
laba Carlos Macías, quien 

manifestaba que este miedo 
es un tema común al resto 
de los países de la zona eu­
ro. Otras de las medidas que 
se desarrollarán en los tres 
próximos mese serán cam­
pañas de publicidad y aseso-
ramiento personalizado a 
los empresarios desde Ce­
cam y las cinco delegaciones 
empresariales de Castilla-La 
Mancha. El objetivo con es­
tas campañas es que el em­
presario se convierta en un 
informador sobre la nueva 
moneda. 

También se desarrollará 
un programa conjunto con 
Andalucía, Extremadura y 
Cataluña, para realizar visi­

tas "in situ" a las empresas 
de los miembros a la CE­
CAM, y realizarlas un diag­
nóstico así como informarlas 
de las cuestiones que supon­
gan una duda. 

Una de. las recomenda­
ciones de Cecam y Cortóumo 
es que tanto comercios como 
clientes pidan el cambio en 
euros para cuanto antes des­
hacerse de las pesetas. 

Una de las conclusiones 
que se han extraído durante 
la multitud de jomadas im­
partidas en los últimos tres 
años ha sido que las empre­
sas internacionalizadas es­
tán más preparadas para la 
entrada del euro. 

Economía no está satisfecha de la 
adaptación de las empresas 

REDACCIÓN 

C-LM 

La consejera de Economía y 
Hacienda, María Luisa Araújo 
reconoció en declaraciones a 
EFE que "no podemos estar 
completamente satisfechos 
del grado de preparación de 
las empresas y en este sentido 
es interesante conocer las en­
cuestas que se están haciendo 
de las Cámaras de Comercio". 

Estas declaraciones fueron 
hechas tras las reimión el pa­

sado 8 de octubre de la Comi­
sión Regional para la implan­
tación del euro, donde se ha 
hecho balance del grado de 
ejecución del Plan Regional 
de Transición al Euro 2001-
2002, en el que se contemplan 
un conjunto muy amplio de 
actuaciones dirigidas a facili­
tar la transición a la nueva 
moneda en Castilla-La Man­
cha. 

La consejera ha afirmado 
que "la principal y más im­

portante conclusión de la reu­
nión mantenida es que la Ad­
ministración de Castilla-La 
Mancha está preparada para 
este importante cambio. A es­
ta preparación se ha llegado 
porque se ha actuado en todas 
las áreas con anticipación y 
organización, dentro de las 
prioridades marcadas por el 
Plan". 

A pesar de ello, la conseje­
ra reconoció que el grado de 
información de las empresasa 

con respecto al euro no es el 
suficiente. 

María Luisa Araújo expli­
có que uno de los exponentes 
de esta adaptación es la re­
ciente presentación de los Pre­
supuestos Generales de Casti­
lla-La Mancha para 2002, que 
se han^laborado íntegramen­
te en euros. Además, se ha 
acordado que la información 
pública acerca del contertído 
de estos presupuestos se hará 
exclusivamente en euros. 

En la Imagen, un momento de la Comisión Regional del Euro. 

Consejos sobre la 
moneda única para 

9.000 pymes 
Qradas a un convenio entre Ceoe'Cepyme, 

Caja Rural de Cividad Real y a UCLM 
M* JOSÉ G'-CERVIGÓN 

ChidadReal 

Caja Rural de Ciudad Real, la 
Urtíversidad de Castilla-La 
Mancha y Ceoe-Cepyme de 
Ciudad Real han firmado un 
protocolo de colaboración 
para la puesta en marcha de 
una ambiciosa y novedosa 
campaña sobre el euro en la 
provincia con el objetivo de 
difundir y formar en el euro a 
la pequeña y mediana em­
presa. 

Este proyecto nace con la 
idea de dar 
apoyo y cono­
cimientos a los 
comercios y 
pymes de la 
provincia de 
Ciudad Real, 
sobre los dife­
rentes aspectos 
comerciales y 
operativos que 
comportan la 
inminente irKorporación al 
sistema de Moneda Única 
Europea (Euro). 

Para acometer esa campa­
ña se llevarán a cabo dos lí­
neas de actuación, por un la­
do se crearán tres Euro-Equi­
pos, compuestos de personal 
especializado, de la Universi­
dad en materia de la nueva 
nraneda, que se desplazarán 
por toda la provincia haden-
do visitas personalizadas a 
un total de más de nueve mil 
empresas, y, en segundo lu­

gar, para poder atender las 

consultas o interrogantes que 
puedan planteársele al co­
merciante, se ha establecido 
una Euro-Linea telefórtíca de 
apoyo, con un servicio conti­
nuo en horario comercial, 
que estará atendido f)or dos 
jóvenes licenciados. El teléfo­
no es el 902212323. 

De esta forma las empre­
sas ciudadrealefia preselec-
cionadas a través de la base 
de datos de la Ceoe y Caja 
Rural, recibirán una carta que 
les anunciará la visita de un 

e u r o - e q u i p o , 
que a lo largo de 
los meses de oc­
tubre y noviem­
bre, . y en. ,jun 
tiempo rníftimo 
explicarán de 
forma práctica 
todos aquellos 
aspectos que son 

EurO'EcíuipOS del interés del 
comerciante an­

te la próxima puesta en circu­
lación de la nueva moneda el 
d ia l de enero de 2002. 

Para el presidente de Ce­
oe-Cepyme, Jesús Barcenas, 
esta campaña es casi de obli­
gatorio cumpliirüento, ya 
que en algo más de setenta 
días el consumidor se encon­
trará con la economía del eu­
ro, y entiende que es el em­
presario el mejor docente en 
esta materia para formar al 
consumidor por su proximi­
dad ya que es el que más pró­
ximo se encuentra. 

Se llevarán a 
cabo dos 
líneas de 

actuación y se 
crearán tres 
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ANA I . MOREIRA 

Castilla-La Mancha 
El próximo 14 de octubre 
se abre la temporada de 
caza menor y mayor, para 
determinadas especies, en 
toda Castilla-La Mancha. 
Una temporada en la que, 
por primera vez, todas las 
provincias castellano-man-
chegas tienen las mismas 
fechas de apertura y cierre, 
según destacaba a este se­
manario el Director Gene­
ral de Medio Ambiente, 
Alberto Saiz. 

Esta postura se tratará 
de mantener para evitar 
movimientos de cazadores 
de una provincia a otra y 
porque, realmente, tampo­
co se notaba una gran dife­
rencia de unas 
provincias a 
otras para que 
esto fuera así. 
Tradicionalmen-
te, Cuenca y 
Guadalajara han 
abierto sus tem­
poradas de caza 
una semana más 
tarde, porque se 
entendía que la 
cría de determi­
nadas especies 
iba más lenta. 

Alberto Saiz 
señalaba tam­
bién sobre este 
particular que fi­
nalmente cada 
coto cuenta con 
un Plan Técnico 
de Caza y son 
ellos los que de­
terminan las fe­
chas óptimas en las que se 
puede abrir o cerrar la ca­
za. 

Otra de las novedades 
de este año es que todos 
los cazadores están oblia-
dos a recoger las vainas y 
cartuchos. Ya existía una 
obligación para los caza­
dores de ojeos, que ahora 
se hace extensiva al resto. 

La caza supone una im­
portante fuente de ingre­
sos para determinados 
sectores en la región y uno 
de ellos es la propia Admi­
nistración que por licen­
cias ingresa más de 500 
millones de pesetas y una 
cifra superior a los 100 mi­
llones por las matrículas 
que deben abonar todos 
los cotos. 

En estos días, precisa­
mente, las secciones de ca­
za de las Delegaciones de 
Agricultura están aten­
diendo a un buen número 
de cazadores que acuden a 
hacerse con la licencia pa­
ra esta temporada. Como 

Comienza el M 

Primeira temporada de caza con las 
mismas fechas en toda la región 

Las licencias suponen unos ingresos superiores a los 500 millones para la 
Administración regional y las nmtriculas de cotos superan los 100 millones 

UCENCIAS 

ejemplo de esta actividad, 
desde Guadalajara señala­
ban que estaban realizan­
do una media de 700 licen­
cias diarias. 

Aunque es difícil de 
precisar las licencias exac­
tas concedidas para esta 

t emporada , 
dado que de­
pende de las 
tramitaciones 
que se vayan 
so l ic i tando, 
desde la Con­
sejería de 
Agricultura se 
habla de llegar 
a fin de año 
con una media 
de unas 
190.000 Ucen­
cias de caza. 
&i cuando "a la 
importancia 
del terreno ci­
negético en la 
región, sólo 
hay que tener 
en cuenta que 
de los ocho Hu­
ilones de hectá­
reas de Casti­

lla-La Mancha, aproxima­
damente siete millones de 
hectáreas están acotadas, 
siendo ésta una cifra que se 
mantiene estable, con cierta 
tendencia a la baja. 

Los cotos sociales de ca­
za menor en la actualidad 
son tres, pero tienden a 
desaparecer dado que la 
política de la Administra­
ción en este sentido está 

Los últimos datos 
de la Consejería 
de Agricultura 
cifran en más de 
180.000 las licen­
cias de caza que 
hay en la región de 
las que alrededor 
de 60.000 son de 
caza mayor. No 
obstante, hay que 
tener en cuenta 
que en estos días 
las secciones de 
caza de las Dele-, 
gaciones de Agri­
cultura están 
dando curso a un 
buen número de 
licencias y la cifra 
de este año toda­
vía no está cerra­
da. 

LA ESTRUCTURA TERRITORIAL, EN CIFRAS 

N° de cotos privados de menor: 4.304 
N° de cotos privados de mayor: 1.140 
N° de cotos de aves acuáticas: 8 
Superficie acotada (hectáreas) 7.186.985 

N° de cotos sociales de menor: 3 
N° de cotos sociales de mayor: 7 
Superficie (hectáreas): 82.456 

N° de zonas de caza controlada: 32 
Superficie (hectáreas): 80.000 

N° de Reserva de Caza: 3 
Superficie (hectáreas): 92.494 

N° de Refugios de Fauna: 27 
Superficie (hectáreas): 10.956 

N° de Zonas de Seguridad: 19 
Superficie (hectáreas) 

cambiando y a medida 
que los contratos están 
acabando, no se están re­
novando, apimtaba el di-
retor del Medio Natural. 

Sí que se mantienen los 
cotos sociales de mayor 
porque los terrenos son de 
la propia Junta de Comu­
nidades y no tienen que 
renovar contratos sino rea­
lizar una gestión forestal 
cinegética adecuada a ca­
da caso. Por este motivo, 
se tiende a que los cotos 
sociales y zonas de caza 
controladas donde se prac­
tican la caza mayor sean 
más estables o tendentes a 
aumentar mientas los de 
caza menor tienden a dis­
minuir. 

Más : concretamente, 
Saiz aseguraba que este ti­
po cotos sociales de menor 
no cumplen las expectati­
vas, son caros. El hecho de 
que la Junta tenga más co­
tos de caza mayor, no se 
debe a que tenga más inte­
rés en potenciar una que 
otra sino en que la mayor 
parte de sus terrenos son 
forestales, más indicados 
para este tipo de caza. 

De un año a otro se 
mantienen la reserva de 
caza de la Serranía de 
Cuenca y de la zona de 
Sonsaz que suponen unas 
85.000 hectáreas. 

Los refugios de fauna 
se cifran en 27 en toda la 
región, con unas 10.956 

hectáreas, y se trata de una 
figura cinegética destiiwda 
a la conservación 

Las expectativas que se 
esperan este año de entra­
da son buenas, si bien has­
ta que no empieza la tem­
porada y los cazadores re­
alizan sus primeras salidas 
no se termina de tener una 
previsión más acertada. 

Las condiciones clima­
tológicas que se han desa­
rrollado en la época de 
cría de las especies de caza 
menor influye de forma 
clara en que luego haya 
una buena o mala tempo­
rada. Este año, por ejem­
plo, se han visto bandos 
de perdiz más numerosos. 

En la caza mayor la si­
tuación es más directa to­
lda vía, porque ¡según expli­
caba Saiz, cuando en lá' 
época de primavera hay 
un buen pasto suele haber 
un buen año de trofeos. En 
el caso del venado, por 
ejemplo, que se encuentra 
en su mayor parte en espa­
cios cinegéticos cerrados la 
cantidad de piezas no sue­
le variar mucho, pero sí la 
calidad. 

Otras especies fluctúan 
más de forma natural, en 
el caso del jabalí se está 
notando que mantiene un 
status poblacional bastan­
te bueno, e incluso en al­
gunas zonas está aumen­
tando, pero es más inde­
pendiente del tipo de ges­
tión cinegética.. 

PERIODOS DE CAZA 

* CAZA MENOR 
Período hábil: Del 14 de octubre de 2001 al 3 
de febrero de 2002 
Días hábiles: 
Cotos: Los establecidos en el Flan Técnico de Caza 
del Coto. 
Terrenos Libres: Jueves, Domingos y festivos 
de carácter nacional 

* CAZA MAYOR 
-Ciervo, gamo, jabalí, muflón y airuí: Del 14 de 
octubre de 2001 mal 17 de febrero de 2002 

- Corzo: Del 1 de mayo al 31 de julio de 2001 
-Cabra montes: Del 9 de septiembre al 2 de 
diciembre de 2001 

CAPTURAS DE LA TEMPORADA 2000-2001 

Ciervo: 18.616 

Jabalí: 19.127 

Corzo: 873 

Muflón: 1.056 

Gamo: 762 

Arruí: 19 

Cabra montes: 10 

Perdiz: 1.315.000 
Euuntí: Consi'H'rí.T de í 

P.ioicaz:24SiX)0 

Tórtola: 44.500 

Zorzales: 148.000 

Codorniz: 66.000 

Acuáticas: 14.700 

Conejo: 980.000 

Liebre: 688.000 

^griculturct 

El COYZO) una 
especie ctue está 
evolucionando 

La evolución que desde 
la Dirección del Medio 
Natural se está notando 
en la problación del corzo 
merece una especial aten­
ción, dado que se trata de 
ima especie que tiene su 
período especial de caza 
y que sólo se puede cap­
turar, al igual que laca-fio'-^ 
bra montes, en la modoUi-̂ üri 
dad de rececho. Sobre la 
evolución de esta especie 
en la región, Alberto Saiz 
señalaba que la presencia 
simbólica que tenía en la 
provincia de Cuenca, 
donde no se ha cazado 
nunca el corzo porque 
había pocos «templares; -'ú 
está aumentando dado 
que se están haciendo se­
guimientos de cómo está 
evolucionando y puede 
que se empiece a cazar 
dentro de poco tiempo, 
añadía el director del Me­
dio Natural. "Hemos nonoJ 
tado en estos. últiiQQSnlA 
años uiu franca expaivjIoT 
sión de esta especie, en 
general. En las provincias 
del norte, sobre todo, pe­
ro también en Montes de 
Toledo, y ya menos en las 
provincias del sur", aña­
día. Posiblemente con es­
ta especie se está vivien­
do ahora "un momento 
de apogeo", apuntaba el 
director del Medio Natu­
ral, con lo positivo y ne­
gativo que eso conlleva. 
Está aumentando la espe­
cie pero también la pre­
sión cinegética que se es­
tá ejerciendo sobre la es­
pecie. Si la presión no es 
muy medida y se sobre­
pasa, es muy posible que 
baje la calidad de los tro­
feos. Saiz reconocía que 
en el último año la homo­
logación de trofeos ha da­
do indicadores más bajos 
que el año anterior y no 
se sabe si es im escalón 
coyuntural o una bajada 
de la calidad. 
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"Temporada digna, pero no 
excepcional". Así han cali­
ficado los representantes 
del sector la temporada de 
caza que comienza el día 14 
de octubre. El presidente 
de la Federación de Caza 
de Castilla-La Mancha, José 
Mana González, señalaba 
que el número de piezas 
batidas la presente tempo­
rada será muy similar a la 
del pasado año (2,9 millo­
nes de piezas de caza 
menor y 40.000 de caza 
mayor), "ya 
que la climato­
logía ha acom­
pañado y no 
ha habido nin­
guna crisis con 
respecto a las 
enfermedades 
de los anima­
les", señalaba 
González. El 
númiero de 
cazadores federados en 
Castilla-La Mancha es de 
35.000, cuyos gastos anua­
les para practicar este 
deporte es de una media de 
200.000 pesetas (existen 
monterías de élite en la 
Comunidad, donde los gas­
tos pnederrüégarítBape'rít 
el millón por día). 

Las zonas consideradas 
como privilegiadas para la 
caza de la perdiz roja son 
Barrax y Muñera en Alba­
cete; Santa Cruz de Múdela 
en Ciudad Real y Torrijos y 
Corral de 

Alntffgttfer en 
Toledor El 
número de 
perdices para 
este año es 
i g u a l m e n t e 
abundante en 
las zonas habi­
tuales, así 
como el conejo, 
cuya cifra se ha estabiliza­
do. La liebre es abimdante. 
Estas buenas perspectivas 
aumentan en cuanto a las 
batidas de jabalí, donde se 
prevé que aumente su 
número en más de un 20%, 
según el presidente de la 
Federación regional de 
Caza. 

Los aficionados a la caza 
se encuentran este año con 
el último donde podrán 
gozar de los cotos sociales 
para practicar la caza 
menor. "La Junta se está 
deshaciendo de lo que se 
conocía como cotos socia­
les, por que son muy costo­
sos de mantener (guarderí­
as, enfermedades, comi-

Las corname 

Estabilidad en el número de 
piezas excepto en el jabalí 

Este año será el último en el que se puedan disfrutar de los 
cotos sociales, por lo que el coste de esta actividad se encarecerá 

El número de 
jabalíes 

experimenta un 
importante 

aumervto, de 
hasta un 20% 

El gasto medio 
para 

practicar este 
deporte es de 

200,000 pesetas 
alano 

da...), por lo que nos esta­
mos viendo en la obliga­
ción de comprarlos las pro­
pias juntas locales de caza", 
sefialaba González. 

Son el caso de los costos 
de Santa Cruz de Múdela o 

el de Torre-
nueva (Tole­
do), donde la 
Federación ha 
presupuestado 
su propuesta 
para sacarlo 
adelante en 
ocho millones 
de pesetas. En 
la misma 

situación se 
encuentra en coto de Pefia-
negrilla o Anchuras en Ciu­
dad Real, así como el de La 
Jara (Toledo), lo que aboca­
rá a los amantes de la caza 
a deshacerse de cantidades 
económicas mayores para 
practicar estejlepQiite..M ^M . 

UAa de las variaciones 
en la normativa para este 
año es la obligatoriedad de 
recoger los cartuchos, no 
solamente en el puesto fijo 
sino cuando se caza en 
mano. A este respecto, el 
presidente de la Federación 

pedía una 
m a y o r 
concienciación 
a los cazado­
res y colabora­
ción con esta 
"sarw medida 
medioambien­
tal". 

Desde la Aso­
ciación de 

Propietarios Rurales y 
Productos de Caza (Apro­
en) también se n\uestran 
optimistas ante la nueva 
temporada de caza -espe­
cialmente en la menor-
donde se ha registrado 
una importante recupera­
ción de la perdiz. "En 
líneas generales se puede 
decir que el campo ha 
criado bien en Castilla-La 
Mancha", afirma el presi­
dente de la Asociación, 
Ricardo Ayala, quien des­
taca las excepcionales 
condiciones climatológi­
cas que han acompañado 
al periodo de cría de este 
ave silvestre. 

En cuanto a la liebre y 

Cerca de 3 millones de piezas de caza menor serán abatidas esta temporada. 

MESA DE LA CAZA DE CIUDAD REAL 

Caza Mayor 

Jabalí 

Venado 

Gamo 

Muflón 

^ Cotiz. anterior 

• 250pts7k^ 

•500/520 pts/kg 

1 450pts./kg 

• 125pts./kg 

Cotiz. actual 

250 pts. /kg 

500pts./kg 

450 pts. /kg 

125 pts. /kg 

Sesión del día 3 de octubre de 2001 

el conejo las previsiones 
son más desiguales, con 
un buen comportamiento 
y una clara consolidación 
en el caso de la primera, y 
una incertidumbre en el 
caso del segundo, dado 
que su desarrollo depen­
de mucho de la mito-
matosis y la neumonía, 
"aunque esperamos que 
los efectos de la vacuna 
recombinante se dejan 
notar", añade Ayala. 

Dentro de la caza 
mayor, el jabalí se ha con­
vertido en los últimos 
años en una especie en 
total expansión, tenden­
cia que se espera mante­
ner en esta nueva época 
de veda, aunque el presi­
dente de Aproca matiza 
que al ser un animal muy 
errante y sensible a los 
fríos y humedales , los 
resultados son impredeci-
bles. 

REUNIONES 
La próxima Mesa de la 
Caza Mayor de la 
Lonja de Ciudad Ref l , . 
tendrá lugar erpróxi- ^ 
mo día 17 de octubre, 
fecha en la que es pre­
visible que también se 
reúna la mesa de la 
caza menor, que hasta 
el momento no ha teni­
do ningún encuentro. 
La mesa de cotización 
se realiza cada quince 
días en temporada de 
caza. 

Pero sin lugar a dudas, 
las piezas "estrella" 
siguen siendo los ciervos 
o venaos, que aunque en 
esta temporada de caza 
presentan unas corna­
mentas (trofeos) de 
mayor calidad, no han 
mejorado en la propor­
ción que se esperaba, por 
lo menos desde Aproca, 
cuyo presidente echa de 
menos más grosor de las 
mismas. 

El furtivismo, principal problema 
cjue acecina a esta actividad 

Un año más, el furtivismo aparece 
como el principal enemigo a comba­
tir dentro de la actividad cinegética. 
Atrás quedan los años en los que el 
furtivo tenía un cierto aire "románti­
co" y aparecía como una persona 
que cazaba i legalmente para al imen­
tar a su familia. Hoy, los t iempos 
han cambiado, y el presidente de 
Aproca denuncia la existencia de u n 
furtivismo industr ial izado, que 

encuentra su escudo en que no está 
considerado como del i to en el Códi­
go Penal, sino como infracción 
administrat iva. "Hasta que no se 
cambie esta consideración jurídica -
añade- el problema no se erradicará, 
y se correrá el riesgo de que se 
registren enfrentamientos entre los 
propietarios de los cotos y los furti­
vos, con unas consecuencias impre-
decibles". 

Hoteles al 
100% 

La ocupación de los 
hoteles de Castilla-La 

' Mancha que están 
ubicados en zonas 
donde hay tradición 
de caza, según una en-

' cuesta realizada por 
este semanario, roza el 
100% los fines de se­
mana y son muy pocos 
los que indican que ha 
descendido. "En esta 

' temporada hemos no­
tado una desacelera-

. ción en el número de 

. los clientes con res-
' pecto al año pasado 
' pero se espera que a lo 
li?FR9-4.*S s?'6 mes'aü-

" mente el grado de ocu-
•• pación", indicaban 
desde la recepción del 
Hotel Los Llanos de 

: Albacete. En el caso 
del Hotel Montes de 

•• Toledo de los Yébenes 
. los fines de semana 
son muy atípleos pues 
hay algunos en los 

: que se supera el 80% y 
en otros sólo se llega 
al 40%. En el grado de 

: ocupación influye mu­
cho la climatología. 
En lo que se reñere a 
la procedencia de los 
cazadores es muy va-

: riada aunque la mayo­
ría son de fuera de 
Castilla-La Mancha, 
como Madrid, la Co­
munidad de Valencia 
y Murcia, fundamen­
talmente. "También 
viene un elevado nú­
mero de cazadores ex­
tranjeros, algo que va 
en aumento", maní-

' fiesta el gerente del 
; Hotel El Cazador de 
Anchura (Ciudad Re-

I aD.En la mayor parte 
; de este tipo de hoteles 
y hostales se reco-

'• mienda que se reserve 
: habitación con antela-
' ción hasta que finalice 
; la temporada. 
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Registro de condiciones 
generales de contratación 
Hace mas o menos un año 
que llevan funcionando 
los Registros (Central y 
Provinciales) y hasta aho­
ra su actividad es mas 
bien escasa. Las empresas 
que han inscrito sus cláu­
sulas pertenecen a distin­
tos sectores, sin que las a-
seguradoras figuren en e-
llos. 

La finalidad del estos 
Registros es la protección 
del consumidor frente a 
cláusulas abusivas y evi­
tar que se sigan incluyen­
do en los sucesivos con­
tratos. Así la Ley 7/1998 
de 13 de abril de CONDI­
CIONES GNERALES DE 
LA CONTRATACIÓN, en 
su exposición de motivos, 
afirma que "se posibilita­
rá el ejercicio de acciones 
colectivas y coordinará la 
actuación judicial, permi­
tiendo que ésta sea uni­
forme y no se produzca u-
na multiplicidad de pro­
cesos sobre la misma ma­
teria descoordinados y 
sin posibilidad de acumu­
lación". Esta Ley no vie­
ne más que a desarrollar 
la Directiva 93/13/CEE 
sobre el mismo objeto. 

Evidentemente las 
.empresas que inscriban 
en-los Registros sus con­
diciones generales de 
contratación, están ofre­
ciendo un plus de garan­
tía adicional a sus clien­
tes. Sin embargo hay que 
suponer que las cláusulas 
declaradas nulas por abu­
sivas en sentencia inscrita 
en el Registro, no debería 
ser autorizada ni por los 
Registradores ni por los 
Notarios, ni en el caso de 
los bancos por el Banco de 
España y en el de los se­
guros por la Dirección 
General de Seguros. 

Hay numerosas cláu­
sulas que son abusivas 
por imperativo legal, que 
afectan tanto a la vincula­

ción a la voluntad de los 
profesionales como a o-
tros aspectos, entre las 
mas comunes podemos 

La finalidad 
de estos Registros 

es proteger al 
consumidor 

frente a claúsidas 
abusivas 

citar genéricamente: 
Privación de los dere­

chos básicos del consumi­
dor, muy especialmente 
las que modifiquen en su 
perjuicio normas legales.-
En seguros es típica el de­
recho que se arroga el ase-

Hay numerosas 
clausulas que 

son abusivas por 
imperativo 

legal que afecta a 
varios aspectos 

gurador a resolver el con­
trato antes de término con 
ocasión de siniestros. 

Falta de reciprocidad.-
Imponer al asegurado o-
bligaciones, requisitos o 
plazos que no lo son del 
asegurador. 

El Registro de 
condiciones 
supone una 

garantía en la 
protección del 

consumidor 

Sobre garantías.- En 
seguros hay compañías 
que obligan a demostrar 

la preexistencia de un ob­
jeto siniestrado mediante 
factura, aún habiendo de­
nuncia. Lo que es una car­
ga de prueba imposible 
de asumir en muchos ca­
sos. 

Imponiendo la contra­
tación de servicios com­
plementarios o accesorios 
no solicitados.- Es típico 
la obligatoriedad de acu­
dir una determinada 
compañía de reparadores, 
de cuya actuación no se 
responsabilizan. 

Conculcar las obliga­
ciones legales y encima 
responsabilizar al consu­
midor de sus consecuen­
cias.- El asegurador nom­
bra un perito, no lo comu­
nica al asegurado y des­
pués no le entrega la peri­
tación para que pueda ser 
objeto de análisis y répli­
ca. 

Sumisión del contrato 
a un Derecho extranjero.-
Será frecuente cuando 
empiecen a operar en Es­
paña aseguradoras o co­
rredores en régimen de 
Libre Prestación de Servi­
cios. 

Las empresas pueden 
dirigirse al. Registro para 
que dictamine sobre la a-
decuación de determina­
das cláusulas controverti­
das a la Ley. Ese dictamen 
que no es vinculante debe 
emitirse en el plazo de 15 
días. Sin embargo en caso 
de flagrante inadecuación 
si será vinculante. En de­
finitiva, el Registro de 
condiciones generales su­
pone una garantía en la 
protección del consumi­
dor y permite un acceso 
rápido a una información 
útil en la defensa de sus 
derechos. Sin embargo to­
da esa utilidad queda po­
co menos que en nada si 
no se utiliza masivamen­
te. Confiemos que en el 
futuro así sea. 

Estudio Sectores de DBK 
Industria Editpm^^ 

El mercado de la industria 
editorial aumentó un 2,1% 
Los reducidos índices de 
lectura existentes entre la 
población española y la dis­
minución del precio medio, 
derivada de la creciente im­
portancia de los libros de 
bolsillo, motivaron una ra-
lentización del ritmo de 
crecimiento del mercado. 
Asimismo la liberalización 
del precio de los libros de 
texto motivó que las gran­
des superficies incrementa­
ran su cuota de mercado, 
incidiendo igualmente a la 
baja sobre el precio. 

El mercado interior de la 
industria editorial mantuvo 
durante el año 2000 la tóni­
ca de lento creíifhíétiíb' de' 
años anteriores, contabili­
zando en términos de valor 
im aumento del 2,1% (fren­
te al 2,7% del año anterior), 
que situó la cifra de ventas 
en tomo a los 279.800 mi­
llones de pesetas. 

Por su parte, la activi­
dad productiva experimen­
tó una notable aceleración, 
pasando de un crecimiento 
del 2,4% en 1999 al 7,2% en 
2000, que permitió alcanzar 
un valor de 373.996 millo­
nes de pesetas para el con­
junto del sector. El segmen­
to de libros de ciencias so­
ciales y humanidades se 
mantuvo como el de mayor 
importancia en 2000, con 
im valor de alrededor de 
105.600 millones de pese­
tas, lo que supuso un 28,2% 
del total. Por su parte, los 
libros de texto fueron el se­
gundo segmento en impor­
tancia, con una partici­
pación del 25,5%. 

Durante 2000 se acentuó 
la tendencia de disminu­
ción de la tirada media por 
título editado, que pasó de 
4.048 ejemplares en 1999 a 
3.760 en 2000, lo que supu­
so una disminución del 
7,1%, mientras que en el 
año anterior el descerco ha­
bía sido del 4,7%. 

En 2000 las exportacio­

nes se vieron favorecidas 
por la evolución del tipo de 
cambio euro/dólar, el au­
mento de la población his­
panohablante en Estados 
Unidos y las acertadas es­
trategias comerciales lleva­
das a cabo por los principa­
les operadores. Así, en 
2000, el total de ventas a 
mercados exteriores alcan­
zó la cifra de 121.615 millo­
nes de pesetas, lo que su­
puso im aumento del 20,5% 
respecto a 1999. De este 
modo, España ocupó el 
cuarto lugar entre los paí­
ses exportadores de libros, 
por detrás de Estados Uiu-
dos, Alemania y Reino Uni­
do, y por delante de Fran­
cia. 

En cuanto al destino de 
estas exportaciones, Méjico 
encabezó la lista de países 
receptores de libros proce­
dentes de España, con un 
valor total de 17.959 millo­
nes de pesetas, im 55,0% 
superior a la cifra de 1999. 
Tras Méjico se situaron co­
mo principales comprado­
res extracomunitarios de li­
bros españoles en Argenti­
na, Estados Unidos y Vene­
zuela. 

Por su parte, los países 
de la Unión Europea absor­
bieron conjuntamente el 
43,2% del total de las ex­
portaciones españolas reali­

zadas en 2000, mantenién­
dose el Reino Unido como 
primer receptor de las mis­
mas con el 12,6% del total y 
un porcentaje de incremen­
to del 22,3%. 

El sector de la industria 
editorial en España estaba 
compuesto en 2000 por 
1.971 operadores, cifra un 
2,4% superior a la del año"" 
anterior. Estas empresas ge­
neraron un volumen de 
empleo directo en tomo a 
los 31.000 puestos de traba­
jo, siendo de especial im­
portancia en esta actividad 
el empleo indirecto deriva­
do tanto de la subcontrata-
ción.de ,p!:pc^^os^991110 de 
las colaboraciones de profe­
sionales extemos. 

Geográficamente, la acti­
vidad productiva se centra 
en las Comunidades Autó­
nomas de Madrid y Catalu­
ña, las cuales reunían con­
juntamente más del 60% de 
las empresas que operaban" 
en 2000. '.''' ^ 

En el año 2000 los cinco 
primeros operadores -Pla­
neta, Planeta-De Agostini, 
Círculo de Lectores, Grupo 
Editorial SM y Santillana-
reunieron una cuota de 
mercado conjunta del 
37,9%, porcentaje que se 
elevó hasta el 54,1% al con­
siderar a las diez mayores 
compañías. 

Datos de síntesis, 2000 

Nwneio de empresas 
Número de empleados 
Número medio de empleados por empresa 
Producción (mili, ptas) 
Exportación (mili, ptas) 
Importación (mili, ptas) 
Mercado (mill.ptas) 
Crecimiento de la producción (%2000/1999) 
Crecimiento de las exportaciones (%2000/1999) 

y^ ^ 

1.971 
31.000 

16 
373.996 
121.615 
27.419 

279.800 
+7,2 

+20,5 
Crecimiento de las imporUciones (%2000/1999) +5,9 
Crecimiento del mercado (%2000/1999) 
Concentración (cuota de mercado conjunta en 

Cinco primeras empresas (%) 
Diez primeras empresas (%) 

+2,1 
valor) 

37,9 
54,1 
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En La inflación int^ 

Hostelería y cultura ayudaron a 
contener los precios en septiembre 

A N A I. MOREIRA 

C-LM 
Los precios se han manteni­
do estables durante el pasa­
do mes de septiembre tanto 
en Castilla-La Mancha co­
mo a nivel nacional. A pe­
sar de que han existido cua­
tro grupos de precios clara­
mente inñaciorüstas en la 
región: bebidas alcohólicas 
y tabaco (1,1% de incre-
rri'eñtb); vivienda (0,8%); 
eriseñan2a (0,8%) y alimen­
tación (0,3%), ha habido 
otros dos sectores que han 
bajado sus precios y han 
conseguido dejar el IPC en 
el 0,0%. 

Estos dos sectores han 
sido el de turismo, repre-
s^ñtá'dtó'ÍJÓÍ'íáá' HBtélfe,"^^^ 
fes y restaurantes, cuyo IPC 
en septiembre ha bajado el 
1,7% y ocio y cultura, que 
muestra un descerco del 
0,8%. 

Sorprende que el sector 
turístico haya bajado los 
precios tanto cuando en los 
rriesés anteriores destacaba 
precisamente por todo lo 
contrario. 

En lo que va de año, los 
precios en la región han su­
bido el 2,2%, tres décimas 
por debajo de la media, y la 
inflación interanual se en­
cuentra ya en el 3,2%. Este 
último porcentaje se ha re-

AJhacete, Quadalajara y Cuenca registraron un descenso del 
IPC, en Toledo fue del 0,0% y en Ciudad Real subió el 0,4% 

cortado en cinco décimas 
en el último mes, pero aún 
así esta muy lejos de la pre­
visión gubernamental de 
dejarla en el 2% a fin de 
año. 

La provincia castellano-
manchega que ha marcado 
la nota discordante respecto 
al resto en septiembre ha si­
do Ciudad Real, en la que 
los precios han crecido cua­
tro décimas. En el resto se 
han mantenido estables, co­
mo en Toledo, o han des­
cendido. Concretamente, 
en Albacete han descendi-
d»" t te détíWíii"fei'i'lGüa^ 
dalajara otras tres. En 
Cuenca el descenso ha sido 
de una décima. 

La provincia más infla-
cionista en lo que va de año 
es Albacete con un 4,1% 
mientras que la que tiene 
unos incrementos de pre­
cios menor es Toledo con el 
2,2%. 

El sector más inflacionis-
ta en lo que va de año es el 
de alimentos y bebidas no 
alcohólicas que ha crecido 
un 6,1%. La hostelería con 
un aumento interanual del 
5,3% es el segundo sector 
más inflacionista. 

IPC EN CASTILLA-LA MANCHA (SEPTIEMBRE 2001) 

SECTOR 

A i L y b e b i . noalcoháti. 

Bebí. 9lcohólicas y tabaco. 

Vestido y calzado 

Vivienda ' ,•-..';., : •'• 

Menaje '•"? - ' • • • ' 

IVIedicina 

Transporte 

Comunicaciones 

Ocio y cultura 
• . ' - - - > !\:. ,-í *>¡úh!kJíj , 

Hoteles cafés, y restaura. 

Otros 

% Variación 
5/ mes anterior En lo que va de año En un año 

6,1 0,3 4,6 

0,2 1.4 

. ""'^'--'-^ 0,0 •• 2,6' 

0,2 1.3 

„ 0.1 -0.7 

: f 0.0 -1,3 ' 

-0,7 3.6 ! 

,, . , - . ... --, 0,8 

V . . . , - 1 , 7 4.1 

0.0 2.9 

. ,>"'.•=; 3,2 

2.6 

3,3 

1,2 

-0.1 

•1,3 

2.9 

5,33 

índice General 0.0 2,2 3.2 

Los empresarios se preocupan por 
lo que puede venir después 

LOS PRECIOS MES 
A MES EN LA REGIÓN 

Nada positivo. Esta es la prime­
ra conclusión del secretario ge­
neral de la Confederación de 
Empresarios de Castilla-La 
Mancha, Félix Peinado, quien 
señalaba que "lejos de que sea 
positivo lo vemos como un avi­
so preocupante de lo que va a 
ser el comportamiento de la eco­
nomía en los próximos meses... 
es evidente que los precios han 

bajado pero por la disminución 
de a demanda, y eso es negati­
vo". Por su parte, el sindicato 
UGT exige al Gobierno que no 
descuide el control de la infla­
ción y pide la recuperación del 
poder adquisito para determi­
nados sectors. CC OO cree que 
el dato de septiembre es bueno 
pero añade que se trata de una 
"naturaleza conyuntural". 

Enero 
Febrero 
Marzo 
Abril 
Mayo 
Junio 
Julio 
Agosto 

-0, 
0,2 
0,4 
0,5 
0,5 
0,3 
0,1 
0,2 

Septiembre 0,0 

OPINIÓN 

ANAl, MOREIRA 

Síntomas de 
pqjadadel 
consumo 

Tantas llama­
das a la con­
tención de 
precios del 
sector turísti­
co en d últi­
mo año y medio y en un só­
lo mes, éstos precios han 
bajado casi dos puntos. El 
ataque terrorista sufrido 
por Estados Urúdos hace 
exactamente un mes está 
empezando a mostrar sus 
resultados en nuestro país. 
La incerüdumbre e incluso 
miedo a viajar que se esta­
ba detectando se deja notar 
en estos precios. El consu­
mo en septiembre se ha re­
traído en aquellas cuestio­
nes que son máv fáciles de 
recortar para ei españolito 
de a pie : turismo y ocio. 
Un turismo, además, que 
depende mucho del sector 
exterior. De momento, sólo 
ha sido un mes pero como 
ya nos comentaban hace 
ui\as semanas muchos em­
presarios las consecuencias 
económicas reales todavía 
están por llegar. Por lo de­
más, el resto de precios se 
ha comportado como era 
de esperar: alimentación 
sigue subiendo mes a mes 
y ensefianza en septiembre, 
con la vuelta al colé, es otro 
de los sectores iiiflacionista 
por naturaleza. 

Recomiendan no separse 
del Pacto de Estabilidad 

Luz verde a la creación 
del Instituto de Finanzas 

DAVID GARCÍA 

Albacete 
El catedrático de Economía y 
premio Príncipe de Asturias 
de Ciencias Sociales en 1992, 
Juan Velarde, ha añrmado es­
ta semana en Albacete que la 
ortodoxia de la política espa­
ñola en los últimos años la 
hace más fuerte ante vaive­
nes y desequilibrios financie­
ros de las últimas semanas. 
En estos momentos de crisis 

mundial, explicó el profesor, 
lo aconsejable es no separarse 
de la poL'tica del Pacto de Es­
tabilidad para evitar un decli­
ve económico. 

Velarde, que se desplazó 
hasta el campus urtíversitario 
de Albacete para ofrecer la 
conferencia inaugural del "I 
Máster en Comercio Interna­
cional y sus Técrtícas" que ha 
programado la Universidad 
regional, precisó que "si en 

este momento cedemos a las 
tentaciones de tener déficit en 
el sector público y subimos 
los salarios el caos que viene 
encima de nosotros". 

Velarde recordó que los 
grandes grupos de análisis 
económicos internacionales 
ponen de manifiesto que el 
crecimiento econóntíco de 
España para el 2001 será del 
2,7%, el rruyor de los llama­
dos 15 países grandes. 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Consejo de Gobierno ha 
aprobado en su última reu­
nión la creación del Instituto 
de Firíanzas de Castilla-La 
Mancha. 

El objetivo de este Insitu-
to será promover los présta­
mos en las mejores condicio­
nes posibles a las pequeñas y 
medianas empresas de la re­
gión. 

Esta empresa pública na­
cería con un capital social de 
600.000 euros, unos den mi­
llones de pesetas y la norma­
tiva será trarrütada con cará-
cer de urgencia para que sea 
aprobada y debatida en las 
Cortes regiorules lo antes 
posible. 

El consejo Portavoz, Emi­
liano Gardá-Page, considera 
"fundamental la existencia 
de una sodedad pública que 

tenga como objetivo priori­
tario ofrecer a las pymes de 
la región las mejores condi-
dones cneditidas para el de­
sarrollo de sus inversiones y, 
en definitiva para la genera-
dón de empleo". 

El Insituto de Finanzas 
operéirá en el ámbito finan-
dero para conceder directa­
mente créditos, pero sobre 
todo será intermediario en 
las líneas de ayuda. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

Por primera vez en 
muchos años, el consumo 
por persona en alimenta­
ción, bebidas y tabaco baja 
un 5,6% en el II trimestre 
de 2001, mostrando la 
demanda interna una 
desaceleración inequívoca, 
según datos facilitados por 
el Instituto Nacional de 
Estadística (INE). 

La ralentización en el 
consumo durante los seis 

cprimeros meses del año 
;"-aunque^ preocupante, no 
es alarmis-

Aung^ue el gasto tqtê ^̂  

El gasto en alimentación, 
bebidas y tabaco baja un 5,6% 

El 61% de los hogares castellano-manchegos consideran que el 
momento actual no es adecuado para realizar compras importantes 

ta", tal y 
como cali­
ficaba el 
secretar io 
general de 
la Confe­
d e r a c i ó n 
de Empre­
sarios de 

El gasto medio por 
persona en la 
región fue de 

244313 pesetas, 
un 10^6% menos 

Castilla-La CjfUe a nJvel naciorud r e g i o n a l , 
M a n c h a , 

expectativas económicas. 
Prácticamente la mitad de 
las familias creen que ya 
no es buen momento para 

hacer com­
pras impor­
tantes. 
Este hecho se 
puede trasla­
da con una 
plantilla un 
poco más 
pesimista al 
t e r r i t o r i o 

GASTO MEDIO POR PERSONA EN EL II TRIMESTRE DE 2001 

Félix Peir\ado, y datos que 
lo confirman es que sin 
embargo el gasto medio 
total de cada castellano-
manchego aumenta en el 
mismo período un 6%. 

donde el 61% 
de los hogares consideran 
que el momento actual no 
es adecuado para realizar 
compras importantes. Res­
pecto al mismo período del 
año anterior, este indicati-

^ Erv,í cifras ,3lj?flJut§s el yo baia un -2,8%, mientras 
gasto medio por persona qii'é ^'*'fflfS51~iiacroRaF^"^i 
en el segundo trimestre en hace un -4,6%. Por otro 
la región fue 
de 244.313 
pesetas, lo 
que repre­
senta un 
10,6% menos 
que a nivel 
nacional. En 
el territorio 
nacional los 
h o g a r e s 
comienzan a 

tener psicosis de crisis. Ya 
en el segundo trimestre el 
consumo de las familias 
creció de forma más mode­
rada que en 2000 y cambió 
significativamente la per­
cepción que tienen de las 

Llegan a final de 
mes con cierta 
dificultad un 
34,5% de los 
hogares y con 

m.ucha un 5,5% 

lado, un 
30,8% de 
los hogares 
castellano-
manchegos 
opinan que 
es el 

m o m e n t o 
inadecuado 
para reali­
zar com­
pras impor­

tantes, mientras que a 
nivel nacional esta percep­
ción la tienen el 47,4% de 
los hogares. 

El porcentaje de hoga­
res que pueden dedicar 
algún dinero al ahorro es 

LÜ-MLIXIL'ALLILILIXQMA 

lOTAL 
Andalucía 

' Ai.i};ón 
Abturijs (Principadu de) 
BaK-iiivs 

' Caiitiri.is 
Cantabria 
Castilla y León 
CASTILLA-LA M A N C H A 
Cataluña 

' ^ Comunidad Valenciana 
t̂* Extremadura 

; * Galicia 
* Madrid 

^ * Murcia 
* Navarra 

Paíb Vabco 

Tiit.ll 

273.325 
243.3S2 
2a'».019 
2b(i.082 
295.764 
243.b7l> 
2h9.335 
244.264 
244.313 
3Ü8690 
252.511 
194.298 
247.888 
324.605 
254 J19 
324.393 
319.41b 
277.202 

AlinwntaLiíjii, 
livhii<.i!> V liibaco 

Kesti) 

217.12b 
192.288 
225.970 
23U.8Ü5 
24U.440 
lb9.2.=;4 
22S.US8 
188.743 
lb8.6J7 
246.714 
199.963 
146.829 
189.020 
270.125 
188.577 
263.037 
258.5S2 
221.436 
198áíí7 

Fucnlc 1\E 

DIFERENCIA DEL GASTO II TRIMESTRE 1000/01 

O CASULLA-LA MANCHA 

\ II TRIMESTRE 2001 
I U TRIMESTRE 2000 

Alimentación, 
Bebidas y Tabaco 

188.617 
171.227 

de un 61,9%, una cifra tam­
bién inferior a la media 
nacional donde un 62,1% 
afirman que no pueden 
dedicar dinero al ahorro. 
La evolución de este per­
cepción económica es posi­
tiva en Castilla-La Man­

cha, ya que aumenta un 
1,6% respecto al año ante­
rior, mientras que a nivel 
nacional disminuye un 
0,6%. 

Con cierta dificultad lle­
gan a finales de mes un 
34,5% de los hogares caste-

llano-manchegos, mientras 
que a nivel nacional lo 
hacen el 28,8%. Con mucha 
dificultad lo hace en la 
región el 5,5% (8,6% a nivel 
nacional) y con mucha 
facilidad sólo el 1,3% (el 
1,8% a nivel nacional". 

Félix Peinado: 
"La situación es 
preocupante pero 

no alarmista" 

"Los últimos datos del 
INE sobre el consumo es 
reflejo del proceso de 
ralentización que se 
vivía en el segundo tri­
mestre de este año. Es 
importante porque refle­
ja que la demanda sigue 
creciendo pero se y«|Con 
preocupación sobre todo 
lo que nos espera", seña­
laba el secretario regio­
nal de la Confederación 
Empresarial de Castilla-
La Mancha, Félix Peina­
do. Para evitar esta desa­
celeración "el remedio 
no está ni en manos-^el 
Gobierno español, ni 
siquiera de Europa, ten­
dremos que esperar ver 
cómo se desarrollan los 
acontecimientos a nivel 
internacional, con res­
pecto a la crisis de 
EE.UU que es quien 
puede proporcionar un 
marco financiero y eco­
nómico estable". 
La conclusión sobre el 
actual momento de la 
balanza interna del con­
sumo, con todo el peso 
que tiene en la economía 
regional, "con ser preo­
cupante no es alarmista", 
según Félix Peinado. 

REDACCIÓN 

Cuenca 

La Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente y la 
Diputación Provincial de 
Cuenca destinarán 400 
millones de pesetas a la 
mejora y corwervación de 
caminos rurales. A esta can­
tidad, aportada al 50%, se 
suKwn otros 80 nüllones de 
las corporaciones locales. 

El convenio, firmado en 
el mes de septiembre y con 
una vigencia de dos años, 
se ha presentado en la loca­
lidad de Horu:ubia, en un 
acto al que asistieron más 

Junta y Diputación de Cuenca 
destinan 400 millones a caminos 

Se han adherido al convenio 135 ayuntamientos de 
Cuenca y podrán sumurse más hasta el 31 de octubre 

de cien alcaldes y concejales 
de toda la provincia de 
Cuenca. El director general 
de Desarrollo Rural, Miguel 
Chillaron, manifestaba la 
satisfacción, en nombre de 
las dos instituciones que 
han llegado a este acuerdo, 
para realizar una acción 

conjunta y coordiiuida. De 
esta forma, se pondrá a dis­
posición de todos los muni­
cipios de la provincia que 
se quieran adherir a este 
conveiüo una brigada que 
arregle los caminos de su 
término municipal según 
las prioridades establecidas 

por los responsables mimi-
cipales. 

De momento ya se han 
adherido a este convenio 
135 ayimtamientos y el 
plazo seguirá abierto hasta 
el 31 de octubre. Para una 
actuación más efectiva en 
toda la provincia se han 

puesto en marcha cinco bri­
gadas de trabajo, cada xma 
de ellas formada por ima 
motoTÜveladora, un com-
pactador y una retrocarga-
dora. Según los técrúcos, se 
podrán conseguir cerca de 
20.000 horas de trabajo 
efectivo de las brigadas en 

toda la provincia. El presi­
dente de la Diputación de 
Cuenca, Luis Muelas, resal­
tó la importancia que tiene 
este tipo de colaboración, 
que permita a un "grave" 
problema de todos los 
ayuntamientos de la pro­
vincia debido sobre todo a 
limitaciones presupuesta­
rias. 

Luis Muelas solicitó la 
adhesión de todos los 
representantes municipales 
a este convenio y para dise­
ñar las actuaciones que se 
quieren realizar en cada 
pueblo. 
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Este pqrcenteje 

La tasa de inteirmediación del 
Inem en la región fue del 20,34% 

ANA I. MOREIRA 

C-LM 

La tasa de intennediación 
del Instituto Nacional de 
Empleo (INEM) en Casti­
lla-La Mancha fue el año 
pasado del 20,34%, al ha­
ber gestionado 80.720 colo­
caciones de las 394.663 re­
gistradas. Esta tasa es tres 
puntos superior a la media 
nacional que se fija en el 
17,12%. 
Estas cifras 
y muchas 

Ciudad Real absorbió él año pasado casi la tercera parte de las 
contrataciones de Castilla-La Mancha con 120*653 

otras rela­
tivas al 

" n t é r c a d o 
^"^•Éíoral se 

recogen en 
el Informe 
sobre el 
Mercado 
de Trabajo 
que han 

Los contratos 
indefmidos 

representaron el 
l,3%deltotdyel 

el 41,8% 
son de obra o servicio 

elaborado las cinco Direc­
ciones Provinciales dfl t 

En este completo docu­
mento, primero de una se­
rie que incluirá más datos 
de referencia de este ámbi­
to, se ofrecen cifras sobre 
el mercado de trabajo en la 
región desde el año 96 has­
ta el año 2000. 

"" En tasa de intermedia­
ción en las colocaciones, se 
constata que el INEM en 
Castilla-La Mancha siem­
pre ha contado con una ta­
sa por encima de la media 
nacional, destacando sobre 
todo que en el año 99 dicha 
tasa llegó a ser del 24,66% 
por im 19,8% a nivel lu-
cional. 

En cuanto a las contra­
taciones realizadas en el 
último año, de los 393.347 
contratos registrados, casi 
la tercera parte, concreta­
mente el 29,2%, se realiza­
ron en la provincia de Ciu­
dad Real. El 28,5%, en To­
ledo y el 21,7% en Albace­
te. 

El tipo de contrato más 
utilizado en Castilla-La 
Mancha ha sido el de obra 
o servicio determinado, 
que representa el 41,89% 
del total (164.765 contra­
tos). Le sigue la modalidad 
de eventual por circuns­
tancias de la producción 
cuyo porcentaje fue del 

28,75% (113.078) y en ter­
cer lugar el contrato a 
tiempo parcial, con un por­
centaje del 15,38% (60.482). 

Contratos indefinidos el 
pasado año se realizaron 
7.567, el 1,3% de las nuevas 
contrataciones. 

El año pasado 5.298 
contratos pasaron de otro 

tipo de contra­
tación a la 
modalidad de 
indefinidos y 59 
fueron adscrip­
ciones tempora­
les en colabora­
ción social. 
Sumadas las ci­
fras de nuevas 
contrataciones 
con estas con­

versiones se llega a los 
398704 qtjntratos'eft la re­
gión durante el año 2000. 

Movilidad geográfica 

La mayor parte de las 
contrataciones que se reali­
zan en la región se hacen 
con trabajadores de las 
propias provincias donde 
se producen las contrata­
ciones. 

En Albacete el 81,49% 
de las contrataciones que 
se realizan se hacen con 
personas de esta provincia. 
En Ciudad Real el procen-
taje baja hasta los 77,65%, 
similar al de Cuenca con el 
77,64%. 

En Guadalajara y en To­
ledo las contrataciones con 
trabajadores de sus respec­
tivas provincias es algo 
menor que en el resto pero 
superior al 70%. Concreta­
mente del 72,25% en el pri­
mer caso y del 73,37%, en 
el segundo. 

En el estudio se ha ana­
lizado también el lugar de 
procedencia de los trabaja­
dores que se contratan en 
cada una de las provincias 
y que no pertenecen a esta. 
Así, en Albacete se contra­
tan a trabajadores de Ali­
cante, Madrid, Murcia y 
Valencia, principalmente. 

En Ciudad Real se pro­
duce una concentración 

1 C GESTIONADAS POR EL INEM Y TASAS DE INTERMEDIAaON (Año 2000) 1 

ALBACETE i 

CIUDAD REAL I 

CUENCA I 

GUADALAJARA 1 

TOLEDO 1 

C-LA MANCHA 1 

ESPAÑA I 

• Colocaciones • 
1 gestionadas I 

1 24.771 1 

1 16.425 1 

I 7.732 1 

I 10.097 I 

1 21.245 1 

1 80.270 1 

1 2.332.170 1 

M Fuente: Informe del Mercado de Trabajo 

1 Total i 
I Colocaciones 1 

I 85.362 i 

I 115315 i 

i 34.039 I 

I 47.677 1 

I 112.270 I 

1 394.663 1 

I 13.625.470 1 

Direcciones Provii 

11 Tasada M 
I intermediación H 

1 29,02 1 

1 14,25 1 

1 22,72 I 

I 21,18 1 

1 18,93 1 

1 20,34 1 

I 17,12 I 

riciales del INEMBH 

muy acusada de los traba-
^jádíiitts dléiMadrid, que su­
ponen el 12% del total, se­
guidos de los de Toledo. 

En Cuenca el mayor nú­
mero de contrataciones 
con trabajadores de fuera 
de su provincia, son los 
madrileños, seguidos de 
Albacete y Valencia. 

En Guadalajara, el 
22,96% de los empleados 
que se contratan proceden 
de Madrid y a larga distan­
cia les siguen los de Barce­
lona y Zaragoza. 

En Toledo, por último, 
también es Madrid la co-
muiüdad de donde proce­
den el mayor número de 
contratados, con el 21,30% 
del total. 

En otro orden de cosas, 
en este Informe del Merca­
do de Trabajo también se 
aportan datos sobre los 
centros de cotización se­

gún el tamaño del mismo. 
En Castilla-La Mancha se 
registran 53.370, de los que 
40.692 tienen entre 1 y cin­
co trabajadores, es dedr el 
76%. Si se siunan, los cen­

tros de cotización con entre 
6 y 50 empleados, estare­
mos hablando de que el 
96% de estos centros de co­
tización cuentan con me­
nos de 50 trabajadores. 

La afiliación de 120.000 personas en cinco años 
garantiza el sistema de pesUmes, según Zoido 

El delegado del Gobier­
no, Juan Ignacio Zoido, 
ofreció una rueda de 
prensa junto con los 
cinco directores provin­
ciales del INEM para 
pisentar este Informe, 
en la que incidió en el 
buen balance que se 
hace de estos últimos dncos años tanto en 
la creación de empleo como en la afilia^ 

don a la Seguri­
dad Social. En es­
te sentido, añadió 
que del 96 al 2000 
se han creado 
123.000 empleos 
y ha aumentado 
la afiliadónen 
120.000 persoius. 

Este último dato, aseguró, garantiza el sis­
tema de pensiones. 

Servicios es el 
sector (jue 

más contrata 

El director territorial del 
INEM, Lamberto García 
Pineda, a modo de resu­
men de este Informe del 
Mercado de Trabajo en 
Castilla-La Mancha, se­
ñaló que servicios es el 
sector que más contrata 
y dentro del mismo, des­
tacó que las ocupaciones 
relacionadas con cuida­
dos de personas mayo­
res y niedio ambiente y 
hostelería son las que 
están ahora más en alza. 
Sobre la contratación en 
el sector industrial y 
construcción, también se 
puede hablar de una 
evolución pero menor 
que la media nacional. 
El sector agrícola tiene 
una situación de menor 
crecimiento y casi inmo-
vilista en la creación de 
empleo, debido en parte 
a la mecanización de las 
labores agrícolas. No 
obstante, también apun­
tó que la industrializa­
ción que está sufriendo 
el campo puede dar lu­
gar a una creación de 
empleo por esa vertien­
te. Otra de las conclusio­
nes generales de este in­
forme, en palabras del 
director territorial del 
INEM es que es la em­
presa y en la región, 
concretamente, la pe­
queña y mediana empre­
sa (pyme), la que crea 
empleo. Por ello, en otro 
momento de sus valora­
ciones aseguró que "ne-' 
cesitamos más empresa­
rios para crear más em­
pleo de calidad e indefi­
nido". 

Por otro lado, las diez 
ocupaciones más oferta­
das en las oficinas de 
empleo de Castilla-La 
Mancha, según este In­
forme, son: 
• Peón de construcción 
de edificios. 
• Peón industrias ma­
nufactureras. 
• Trabaj. agrícola excep­
to huertas. 
• Albañil 
• Mujer/mozo de la lim­
pieza. 
• Camarero en general. 
• Peón obras públicas. 
• Oper. Maquin. Ind, 
coser/plana. 
• Empleado administra­
tivo en general. 
• Peón agrícola en gene­
ral. 
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Durante los nuê^̂ ^̂  

Septiembire, el que registró 
menos matiiculaciones 

A.S . /REDACCIÓN 

C-LM 

Un dato significativo en 
Castilla-La Mancha es 
que el mes de septiembre 
ÍÍ0 sido en el que menos 
*Íehí<íulos se han matricu­
lado en la región, concre­
tamente un total de 2.476. 
Otros meses similar a 
este número de matricu-
laciones fue el de agosto 
(2.823), abril con 2.961 y 
enero con 2.631. El com­
portamiento de estos 
meses es cíclico ya que si 
se comparan las ventas 
de 2001 con las de 2000, 
también septiembre fue 
el mes en el que menos 
matriculaciones se regis­
traron el los nueve pri­
meros meses del año. 

En Castilla-La Mancha 
las ventas de vehículos 
en el mes de septiembre, 
y desvinculándose de la 
media nacional, aumen­
taron respecto al mismo 
mes del pasado ejercicio 
un 5,5%, mientras que en 
el conjunto de las comu­
nidades disminuyó inclu­
so un 0,7%. La provincia 
que continúa encabezan­
do las matriculaciones de 
vehículos en el noveno 
mes del año fue Toledo, 
que matriculó 906, lo que 
representó un 3,7% más 
que en sept iembre del 
año 2000. 

Sin embargo, de enero 
a septiembre la media 
nacional aumenta si com­
isáramos el año 2000 con 
612001 en un 2,6%, mien-

Las ventas de vehículos aumentaron un 5,5% 
respecto al mismo mes del año pasado 

MATRICULACIONES DE VEHÍCULOS EN C-LM 2001 

Enero Pebre Mar Abril Mayo Jun. Julio Agost. Septi. 

ALBACETE 516 

CIUDAD REAL ^ 588 

CUENCA ; 290 

GUADALAJARA 314 

TOLEDO i 920 

TOTAL 2.631 

614 

736 

292 

404 

686 

788 

314 

416 

560 

717 

277 

321 

645 

762 

291 

355 

761 

831 

332 

471 

968 

972 

398 

543 

580 

680 

270 

321 

1.166 1.222 1.086 1.146 1.343 1.471 972 

501 

618 

207 

244 

906 

3.212 3.426 2.961 3.199 3.738 4339 2.823 2.476 

MATRICULACIONES DE VEHÍCULOS EN C-LM 2000 

ALBACETE 

CIUDAD REAL 

CUENCA 

GUADALAJARA 

TOLEDO 

TOLEDO 

Fuente: Anfac 

Enero 

586 

741 

256 

308 

990 

2.854 

Pebre 

691 

820 

324 

362 

1.230 

3.427 

Mar 

699 

854 

336 

395 

1.297 

3.581 

Abril 

575 

707 

309 

320 

1.019 

2.930 

Mayo Jun. 

646 741 

738 829 

274 348 

351 476 

1.075 1.273 

3.084 3.730 

fulio Agost. 

725 

932 

370 

428 

1.358 

3.823 

530 

626 

240 

271 

970 

2.637 

Septi. 

448 

575 

199 

245 

878 

2.345 

tras que en Castilla-La 
Mancha este aumento es 
de sólo un 1,4%. Según 
fuentes de la Asociación 
N a c i o n a l 
de Fabri­
cantes de 
A u t o m ó v i ­
les y 
C a m i o n e s 
(Anfac), en 
una prime­
ra estima­
ción, se 
d e s p r e n d e 
que la 

demanda del mercado de 
particulares y empresas 
no alquiladoras está en 
una tendencia expansiva 
duran te los úl t imos 

La provincia que 
continúa 

encabezando las 
matriculaciones es 
Toledo con un total 

de 906 

meses. Por provincias, 
durante el mes de sep­
tiembre fue Toledo quien 
conservó la supremacía 

en ventas, 
seguida por 
la provincia 
de Ciudad 
Real, con 
618, segui­
da de Alba­
cete, con 
501 matri­
culaciones, 
Guadala ja -
ra con 244 y 

cuenca con 207. Todas las 
provincias de la Comuni­
dad aumentaron en ven­
tas con respecto a sep­
tiembre de 2000, excepto 

guada laj ara que se man­
tiene prácticamente inva­
riable con 245 matricula­
ciones en 2000. 

A nivel nacional, el 
mercado de vehículos 
todo terreno, con tenden­
cia a la baja desde prime­
ros de año, vuelve a dis­
minuir insignificante en 
el mes (13,3%), con una 
pérdida que ya alcanza el 
12,9% en lo que va de 
años. Según Anfar el Pro­
grama Prever sigue evo­
lucionando favorable­
mente con alrededor de 
19.000 operaciones regis­
tradas en septiembre y 
una tasa positiva del 
7,4%. 

CCOO y UGT amenazan con huelgas 
si se reforma la negociación 
REDACCIÓN 

C-LM 

Los máximos responsables 
de CCOO y UGT en Casti­
lla-La Mancha, Juan Anto­
nio Mata y Femando Cam­
pos, respectivamente, han 
anunciado el inicio de movi­
lizaciones en caso de que 
finalmente el Gobierno cen-
t al apruebe la reforma de la 
negociación colectiva que ha 

propuesto y que, en pala­
bras de Campos, supondría 
"el ataque de mayor calado 
contra los intereses de los 
trabajadores desde que 
comenzó la democracia". 

Por su parte Juan Anto­
nio Mata señalaba que "no 
se descarta nada, ni siquiera 
la convocatoria de huelga 
general", contra la reforma 
de la negociación colectiva 

que el Gobierno central pre­
tende aprobar. 

En opinión de los sindi­
catos, esta reforma creará 
una situación de indefen­
sión e impotencia entre los 
trabajadores, porque de lo 
que se trata es de que "los 
convenios que establecen 
los mínimos, perderían su 
eficacia y se trasladaría al 
ámbito de las empresas la 

negociación colectiva", lo 
que supondría individuali­
zar las relaciones laborales, 
haciendo que sean los 
empresarios los que impon­
gan las condiciones. 

Esto, según Mata, "rope­
ría las líneas de competencia 
y creará cor\frontación entre 
las empresas", poniendo en 
marcha la "americanización 
d elas relaciones laborales". 

El convenio se firmó en Albacete. 

CCM adelanta a 
Cedercam el 20% 

del Leader y Proder 
Los proyectos que se desarrollan. .,J 

están valorados en 40.000 millones 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Asociación para el 
Desarrollo Rural de Casti­
lla-La Mancha (Ceder-
cam) y la Caja de Castílla-
La Mancha (CCM) firma­
ron eñ Albáciíé'un ifíjínvk-
nio de colaboración por el 
que la entidad 
financiera se 
compromete a 
cubrir el 20% 
de los fondos 
que faltan por 
recibir de las 
c a n t i d a d e s 
correspondien­
tes a los pro­
gramas Leader 
U y Proder 1. 

El presidente de 
Cedercam, José Manuel 
Díaz-Salazar, agradeció el 
gesto de la entidad finan­
ciera a la vez que se felici­
tó por la renovación de 
este acuerdo, cuya línea 
principal se firmó en sep­
tiembre de 1999 para 
atender las necesidades 
de los grupos de acción 
local cuya tesorería se 
veía afectada por el retra­
so en el cobró de las ayu­
das de los fondos estruc­
turales europeos. 

Los programas que en 
la actualidad desarrollan 
los citados grupos de 
acción local tienen una 
inversión de 40.000 millo­
nes de pesetas que se 
financian al 50% entre las 
instituciones y los ciu­
dadanos. 

El presidente de este 

organismo resaltaba en la 
firma de este acuerdo que 
tras estudiar las ofertas de 
otras entidades financie­
ras ha sido la CCM quien 
mejores condiciones les 
ofrecía para cubrir las 
ñ'écés'ídMék'•• l ib juufv 

Esas 

La primera 
línea se firmó 
en 1999 para 

apoyar de 
acciones 
locales 

necesidades 
pasan en 
a l g u n o s 
casos por 
poner en 
marcha el 
Leader Plus 
y el Proder II 
al quéigéiaiSi-
gerán 28i¥u'#-
vos grupos 
de acción 

local que permitirán 
cubrir todo el mapa regio­
nal a excepción de las 
capitales de provincia, 
Puertollano y el Corredor 
del Henares. 

Por su parte el presi­
dente de la CCM, Juan 
Pedro Hernández Moltó, 
manifestó que esta activi­
dad de la Caja justifica lo 
que son las Cajas de Aho­
rros frente a otras entida­
des, ya que el dividendo 
social que obtienen lo 
devuelven a sus imposito-
res. 

De este modo, agregó, 
la Caja regional contribu­
ye también al desarrollo 
del medio rural en la 
región. Cedercam, dentro 
de sus actividades ha 
organizado unas jomadas 
sobre el Aprovechamien­
to de los Recursos Fores­
tales en la provincia. 
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F. J. LLANA NIETO 

Villarta de San Juan (Ciudad Real) 

La localidad ciudadrea-
leña de Villarta de San 
Juan contará a mediados 
del mes de enero de 2002 
con una planta de gene­
ración eléctrica que utili­
zará orujillo como com­
bustible, y que será ex­
plotada por la sociedad 
Energías de la Mancha 
(Enemansa), que tam­
bién se ha encargado de 
su construcción. 

La planta tendrá una 
potencia eléctrica bruta 
de 16 Megawatios (MW), 
capaz de exportar a la 
red de distribución de 
Unión Penosa más de 
113,2 Gigawatios/hora 
(GWh) al año, lo que re­
presenta el consumo 
eléctrico equivalente a 
una población de cerca 
de 30.000 habitantes. 

Enemansa está partici­
pada en un 52% por En-
desa Cogeneración y Re­
novables (EcyR), en un 
24% por la Agencia de la 
Energía de Castilla-La 
Mancha (Agecam) y en 
un 24% por Aceites Pina, 
empresa que posee una 
fábrica en Villarta de San 
Juan destinada a la pro­
ducción de aceite de oru­
jo y que surtirá del com­
bustible a esta planta de 
biomasa. 

Fuentes de EcyR han 
señalado a este semana­
rio que ya ha finalizado 
la fase de cimentaciones 
y se están comenzando a 
montar las primeras es­
tructuras, de tal manera 
que estará en servicio a 
finales del próximo mes 
de noviembre, aunque se 
abrirá un periodo de 
pruebas de otros dos me­
ses. 

El conjunto del pro-

Ya ha fíncJizado la f^ 

Villaita de San Juan contará con una 
planta de biomasa en enero de 2002 
El proyecto ha supuesto una inversión ghhcd de 3.350 miJlones 

de pesetas y generará más de cien empleos 

yecto supondrá vina in­
versión de 3.350 millones 
de pesetas y generará al­
rededor de cien empleos 
directos durante la fase 
de construcción y otros 
veinticinco durante la fa­
se de explotación. 

Orujillo 

La planta de Villarta 
de San Juan consiste en 
una central de genera­
ción de energía eléctrica 
constituida por una cal­
dera de combustión de 
orujillo y un grupo tur­
boalternador de vapor. 
La caldera consta de im 
sistema de combustión 
por quemadores, sistema 
de homogeneización del 
combustible con premo-
lienda en molinos de 
martillos y una parrilla 
en el fondo del hogar pa­
ra retirada de escorias. 
La capacidad de produc­
ción se sitúa en 65 tone­
ladas a la hora de vapor 
a 60 bar y 450 grados 
centígrados (°C), operan­
do con agua de alimenta­
ción a 131,5 °C. 

La planta dispone de 
un parque de almacena­
miento de orujillo para 
quince días, un sistema de 
cintas con un silo de 230 
metros cuadrados de ca­
pacidad para orujillo en 

Con esta planta se pretende aprovechar los residuos del aceite de oliva. 

L\S CIFRAS 

11'1 O Gigawatios/h. 
^^^r^ anuales 
de exportación a la red de 
distribución. 

7.884 horas al año 
estimadas 

de funcionamiento, el 90% 
de su disponibilidad. 

bruto, desde el que se ali­
mentan molinos y un silo 
de almacenamiento de 
combustible molido para 
cuatro horas de operación. 

La instalación se com­
pleta con una planta de 
tratamiento de agua de 
alimentación a caldera, 
tratamiento y depura­
ción de efluentes líqui­
dos, sistema de depura­
ción de gases y subesta­
ción para evacuación 
eléctrica. 

Desde Ecyr se señala 
que el número de horas 
anuales estimadas de 
funcionamiento se sitúa 
en las 7.884, lo que supo­
ne el 90% de su disponi­
bilidad. 

Asimismo, se explica 
que la venta de electrici­
dad a la red (precio po-
ol+prima), estimada en 
114.000 MWh al año, 
constituye el único in­
greso para rentabilizar la 
inversión de la planta. 

El diseño de la planta 
permite cumplir la Le­
gislación más restrictiva 
en materia de emisiones 
de gases y ruidos, verti­
dos líquidos y residuos, 
cuidándose de forma 
muy especial el impacto 
visual. 

El problema 
del orujillo 

^H orujillo es imsttbpto- , 
ductodeldivarqueptoce- ] 
de «iel proceso de obten-' 
c¡6ndelaceitedeoliva y 
quedebidoasu alto poder -

; eneigético y bajo contenido ' 
: en humedad es un buen 
' combustible que se ha uti- , 
; ItzadotiadidonaJmenteen 
, hogares y diversas indus­
trias. A través del proceso 
de cogeneradón, éste se 

' quema en una caldera y la 
' energía témúca se utiliza 
para generar vapor sobreca-' 
lentado/ que acdoiu un tur-' 
boaltemadocFinabnente, -
el dclo sedeña condensan­
do e! vapor a la salida de la • 
turbina mediante un aero- ' 
condensador y retomando 
et condensado a la caldera. 
La condensadón por aire ~ ̂  
del vapor de ddo en la 
planta de Villarta de San 
Juan permite minimizar de ' 

I forma importante el consu- •. 
;ino de agua, con lo que se s 
I contribuye a] tnanteni-
- miento de los recursos hí-
' drioos en la zona. Desde 
: Enemansa se destaca quek.-. 
; cadena almazaras-extrac-
l toras-planta de biomasa es 
I la mejoralfemaliva de eli- > 
] minadón dá orujo hume- -
s do generado portas álma-r ' 
! zaras,quedeotrafoimase • 
: ddberían almacenar en bai-

^ sas. 

\. - . ' 

M* JOSÉ CERVIGÓW 

Ciudad Real 

La firma de consultoría Ac-
centure, antes Andersen 
Consulting, ha rubricado un 
convenio de colaboración 
con el Centro de Empresas e 
Irmovación (CEEI), de Ciu­
dad Real, para asesorar a to­
das las empresas de la re­
gión en materia de tecnolo­
gías de la información. El 
acuerdo, de un año de dura­
ción, supondrá, según el di­
rector del CEEI, Günther Lo-
renz, "una contraprestación 
cualitativa de conocimiento, 
para que podamos entrar en 
proyectos de envergadura". 

Accenture es una de las 

Accentuiv asesoirará a las pymes de la 
re^ón en tecnologías de la i 

En virtud de un convenio suscrito entre la consultora y el 
Centro de Empresas e Innovación de Ciudad Real 

principales consultoras del 
mundo, ya que está implan­
tada en más de 40 países y 
cuenta con 75.000 personas 
dedicadas a ajmdar a poner 
en marcha proyectos de tec­
nologías de la información, 
según indicaba Enrique 
Arias, socio de Accenture, 
quien explicaba que "nues­

tra vocación es estar en los 
sitios en donde se nos nece­
site para innovar". Entre sus 
clientes, se encuentran enti­
dades bancarías, como el 
Barclays Bank o el BBVA, la 
eléctrica Iberdiola, los gru­
pos Endesa y Repsol, Elf, BP, 
Motorola, Aceralia, Danone 
o Campofno, entre otros. 

De hecho, una de las lí­
neas de actuación que pre­
vé el convenio es la de in­
tercambiar y aprovechar las 
experiencias de esta consul­
tora para ponerlas al servi­
cio de las empresas castella-
no-m£inchegas, tal y como 
indicaba el presidente del 
CEEI, Juan Antonio León 

Triviño, añadiendo que "es­
te convenio de colabora­
ción permitirá mejorar las 
tecnologías y los proyectos 
empresariales que se im­
pulsan desde el centro ciu-
dadrealeño, que, hasta la 
fecha, ha colaborado en la 
puesta en marcha de más 
de 1.800 empresas". 

El CEEI ha considerado 
en su apuesta por Accenture 
las cifras de negocio de esta 
consultora, ya que facturó el 
año 10.300 millones de dóla­
res en todo el mundo, expe­
rimentando un crecimiento 
del 10 por ciento. En España, 
cuenta con 6.800 personas, 
recaudando 95.028 nüllones 
de pesetas en 2000, un 16 
por ciento más que el año 
anterior. 

Desde principios de 1999, 
esta firma ha llevado a cabo 
alianzas e inversiones en 
más de 175 negocios Punto-
com con el objetivo de liderar 
la llamada "Nueva Econo-
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Este trámite es 

La actíddad extractiva irepresenta el 
56,7% de las evaluaciones ambientales 

Según el Dirección Qeneral de Calidad Ambiental Toledo 
es la provincia con mayor número de declaraciones 

MówicA MORENO 

C-LM 

Para realizar un plan, un 
programa, un proyecto o 
una actividad para pre­
venir, evitar o minorar 
sus efectos negat ivos 
sobre el medio ambiente 
es necesario realizar una 
Evaluación de Impacto 
Ambiental , s iendo la 
Consejería de Agricultu­
ra, a través de la Direc­
ción General de Calidad 
Ambiental, el organismo 
encargado de dar las 
autorizaciones. 

" S i e m p r e 
que ' una 
obra, cons­
trucción o 
i n s t a l a c i ó n 
concreta, así 
como activi­
dad determi­
nada supon-

ga interven- rnedioamhientales 
cion sobre el 
medio natu­
ral o en el paisaje es 

Hasta el 23 de. 
agosto han 

finalizado en la 
región 236 
expedientes 

a la Ley 5/99 de 8 de 
abril, pero referido a pla­
nes y programas; y que 
estén sujetos al Real 
Decreto 1131/88 (que 
está relacionado con con­
sultas que el Ministerio 
de Medio Ambiente rea­
liza a la Administración 
Regional) son 30. 

De las 236 que se com­
peten directamente al 
ámbito de Castilla-La 

Mancha la 
a c t i v i d a d 
más repre­
s e n t a t i v a 
es la 
ex t rac t iva 
q u e 
a s c i e n d e n 
a 134, de 
las que 
q u i n c e 
han resul­

ta actividad extractiva es la que mayor número de autorizaciones de este tipo solidta. 

necesario solicitar una 
evaluación de impacto 
ambiental" , indica el 
director general de Cali­
dad Ambiental , Javier 
Nicolás. 

Según los datos facili­
tados a este semanario 
por la citada dirección se 
han iniciado 824 expe­
dientes y a fecha de 23 
de agosto habían finali­
zado 310 expedientes, de 
los que 236 correspon­
den , d i rectamente al 
ámbito de Castilla-La 
Mancha; 32 están sujetos 

tado negativas, siendo la 
provincia de Toledo la 
que más proyectos tiene 
de este tipo, con 75 que 
representa el 56%. 

A esta act ividad le 
sigue el capítulo deno­
minado infraestructuras 
(como por ejemplo las 
carreteras) en la que se 
han tramitado 32 expe­
dientes, siendo una vez 
más Toledo con más pro­
yectos en este área. 

En plantas industriales 
se han dado salida a 17; 
en energía (son líneas que 
corresponden con par­

ques eólicos o plantas de 
cogeneración) se han tra­
mitado 15. 

En este sentido en lo 
que corresponden a pro­
yectos relacionados con la 
ganadería se han tramita­
do 18, y a industrias agroa-
limentarias. 

Al amparo de estos 
datos, si se comparan unas 
provincias con otras se 
comprueba que la que más 
actividad industrial está 
desarrollando es Toledo con 
48% del total tramitado en 
la región. Le siguen muy de 
lejos Albacete con el el 
14,8%; Cuenca con el 14,4%; 
Ciudad Real con el 8,8% y 
Guadalajara con el 6,35%. 

L Q ' . I T S m .-MiKIl 

'OBfLlÜ: Regulación de lii «.•valuación del 

iinpactu ambiental de lub planes, programas, 

provL'ctu!» \ dLli\ idades, piiblicub o privados, 

para pievt-nir, evitar o miiiurar sub efcitos nega­

tivos bobii' «1 medio ambiente. 

•ÁMUllO DF, An.lCACIÓX: Castilla-l a Man­

cha. 

'CON 1 t . M H O in-L t í í l L I M O DE I.MÍ'ACIO 

AMBIhNTAL: I ocali/ación y dcbcnpción del 

proyecto; estimación de los tipob cantidades y 

compobiiión de lesiduoii, vellidos y emisiones 

de malcría; invenlaiio ambiental; idcntitica-

ción, descripción y valoración de lob ctcctos sig­

nificativos del pro\ei.to. 

Todas las declaracio­
nes de evaluación de 
impacto ambiental son 

publicadas en el Diario 
Oficial de Castilla-La 
Mancha. 

Las cuentas de 
Consennancha 

crecerán en 
2002 

un 5,7% 
REDACCIÓN 

Qudad Real 

El Pleno de la Mancomunidad de 
Servidos Coinsemiancha aprobó el 
Presupuesto para el 20Q2, que se 
eleva a 4211.768 euros (700,8 millo 
nes de pesetas aproximadamente), 
lo que representa un crecimiento 
del 5,7% respecto al año actual El 
pleno de la Mancomunidad estuvo 
presidido por su titular, Ángel 
Antonio Ruiz Palomares. 

El presupuesto prevé una subi­
da de las tarifas para el próximo 
año del IPC el 3^%, y tiene en cuen­
ta la aportación de la Diputación 
Provincial de Qudad Real, corres­
pondiente al Plan de Mancomuni­
dades, de más de 7 milites de 
pesetas. Según comentó el presi­
dente, se han realizado gestiones 
con las Diputaciones provinciales 
de Cuenca y Toledo, pero éstas no 
fructificaron, porque no tienen ayu­
das para las Mancomunidades en 
sus presupuestos. 

En el presupuesto se prevé 
ampliar en 300 más el número de 

contenedores de-recogkla sflectiva 
ampliándose así las reas deaporta-
dón a 500 habitantes por contene­
dor 

En la sesión se sometió a estu­
dio la propuesta de cambios en las 
ordenanzas para el 2002 a fin de 
^ai un máximo de aporte diario 
para industrias y cogi^c^, ade­
más de introducir, jjMigignes a 
quien utilice inddijdanieptes los 
contenedores pegándole cartderíá, 
sandones que impondrá y cobrará 
la propia Mancomunidad. La san-
dón será de 18 euros (unas 3.000 
pesetas) por cada contenedor que 
se ensude. Una vez aprobada, 
ahora los ayuntamientos manco­
munados ddserán recoger en sus 
ordenanzas munidpales estos cam­
bios. 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

El Consejo de Administradón 
del Corwordo de Residuos 
Sólidos Urbanos (RSU) y 
RSUSA de Qudad Real ha 
aprobado sus presupuestos 
para el 2002, que se elevan a 
9.837.607 euros aproximada­
mente (1.636 millones de pese­
tas). 

Según ha explicado el 
gerente de esta entidad. Fran­
cisco Javier Moreno, las tarifas 
experimentarán un incremen­
to del 5%, las ordinarias, y im 
descenso del 33,3% las de 
recogida selectiva de envases. 

Los pi^supuestos del consorcio RSU 
ascienden a 9.837.608,07 euros 

Las tarifas experimentarán un incremento del 5%, las ordinarias, y 
un descenso del 33,3% las de recogida selectiva de envases 

disminudón que viene propi­
ciada fundamentalmente por 
los buenos resultados de recu-
peradón merced a la extraor­
dinaria colaboradón dudada-
na. 

En el Consejo de Adminis­
tradón se informó sobre el 
proyecto de presupuestos 

que se Uevará a la Asam­
blea General para el año 2002, 
y que se eleva a 9.837.608,07 
euros, lo que representa unos 
1.636 millones de pesetas, 
punto que se aprobó por una­
nimidad. 

Igualmente se trataron 
otros puntos como el estudio 

de adquisidón de terrenos 
para construir un nuevo verte­
dero en Almagro (Ciudad 
Real), inversiones que se 
finandarán mediante el 
Fondo de Cohesión Europeo 
por importe de 2.208.337 
eiuos. 

Este vertedero es necesa­

rio al figurar en el Plan Regio­
nal de Residuos, de la Junta 
de Comunidades, el derre de 
los vertederos de Valdepeñas 
y Almodóvar para el 2002, así 
como la construcdón de sen­
das plantas de transferenda 
en ambos lugares. 

La cesión de un camión al 

Ayuntamiento de Valdepeñas 
y el nombramiento del audi­
tor de cuentas fueron otros 
temas tratados, así como la 
cada vez mayor aceptadón 
que están teniendo los pun­
tos limpios en las zonas en 
las que están instalados. 

En el Coi\sejo de Admi-
rústradón, que preside Fran­
cisco Espinosa, estuvieron 
también los alcaldes o repre­
sentantes munidpales de las 
localidades ciudadrealeñas 
de Malagón, Piedrabuena, 
Almagro, Miguelturra, 
Moral de Calatrava y Aldea 
del Rey. 
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NFORMATICA' 1 
Ha sido prompyM̂  

llreiiita empresas paiticipan en 
www.comprasynegocios.coni 
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MóNiCA MORENO 

Ciudad Real 

La Federación Regional 
de Jóvenes Empresarios 
de Castilfa-La Mancha 
(Pedaje) va a presentar 
en este mes la galería 
comercial virtual de 
Castilla-La Mancha que 
se encontrará en la red 
con la siguiente direc­
ción: www.comprasynego-
cios.com. 

Esta iniciativa tiene 
un coste de 20 millones 
de pesetas, 

' dé los que el 
••''"' 75% ha esta­

do subven­
cionado por 
la Consejería 
de Industria 
y Trabajo. 
Según el pre­
sidente de 
Pedaje Casti-

cha, Juan Pablo Marcial, 
este proyecto tiene el 
objetivo de fomentar el 
comercio electrónico 
entre los empresarios de 
la región. "Queremos 
ofrecerles un portal 

" donde puedan ofrecer 
^'"'áffS'prOductos, donde se 

puedan hacer compras y 
a la vez hacer negocios, 
de ahí el nombre del 
portal", añade Marciel. 

Para las empresas que 
participan en www.com-
prasynegocios.com el 
estar en esta web no 
tiene ningún coste, ya 
que es totalmente gra­
tuito, desde la creación 

l^sta galería virtualf que se presentará a lo largo de este mes, 
ha supuesto una inversión de 20 millones de pesetas 

de su tienda virtual y 

Se darán cursos 
de formación a 
las empresas 

para que 
actualicen su 

página 

hasta el alta de 10 pro­
ductos (con imágenes). 

En la actualidad hay 
una página demostra­
ción, o como se conoce 
habitualmente "demo", 
en la que se puede ver 
cómo va a funcionar esta 
iniciativa. 

En principio están 
dentro de www.com-

prasynego-
cios.com 
t r e i n t a 
empresas de 
la región, 
aunque en 

- un futuro 
está previsto 
que partici­
pen más en 

cómo evolu­
cione el proyecto. Pedaje 
ha hecho una selección 
de las mismas en fun­
ción de una serie de 
características técnicas. 

Esta iniciativa que 
comeruió a gestarse hace 
más de ocho meses ha 
sido confeccionada por 
una empresa de Aragón 
que a parte del diseño 
va a dar cursos de for­
mación a las empresas 
participantes para que 
puedan actualizar sus 
páginas web y sus pro­
ductos. 

Asimismo una de las 
cuestiones que más pre­
ocupaban y siguen preo-

En la actualidad hay una demo que permite ver cómo va a fundonar el proyecto. 

cupando es la forma de 
pago al realizar las com­
pras. Para ello han llega­
do a un acuerdo con 
C a j a 
Madrid que 
va a realizar 
todas las 
transaccio­
nes comer­
ciales. "Es 
una entidad 
b a n e a r í a 
con mucha 
experiencia 

Caja Madrid va 
a realizar las 
transacciones 

comerciales que 
se realicen en la 

galería 

Por otra parte, en el 
aspecto logístico colabo­
ra con este proyecto 
Seiu:. 

A rüvel 
n a c i o n a l 
esta federa­
ción está 
siendo una 
de la pione­
ras en este 
tipo de pro­
yectos enca­
minados a 
fomentar el 

en el sector que aporta comercio electrónico, ya 
seguridad y eficacia en que a la par también lo 
el servicio", comenta el están desarrollando 
presidente de Pedaje, otras AJEs de España. El 

presidente de Pedaje, 
Juan Pablo Marciel, 
señalaba a este semana­
rio "el grado de colabo­
ración que ha habido 
entre todos los asocia­
dos, la Consejería de 
Industria, Caja Madrid y 
Seur, entre otros". 

En este sentido, todos 
los proyectos de la Peda­
je en Castilla-La Mancha 
están orientados, según 
Juan Pablo Marciel, a 
fomentar las nuevas tec­
nologías entre las 
empresas de la región, 
"para que sean más 
competitivas". 

Los instaladoires 
electricistas de 

Albacete 
incorporan 

Internet 
REDACCIÓN 

Albacete 

Como otros sectores empre­
sariales, los instaladores elec­
tricistas, a través de la Aso­
ciación integrada en Confe­
deración Provincial de 
Empresario^ de' Albacete 
(Peda), y que preside Fran­
cisco Bravo, se están incorpo­
rando a las nuevas tecnologí­
as en sus trabajos de empre­
sas, como es el hecho de que 
a partir de ahora la gestión 
de boletines de alta en Indus­
tria de las instalaciones que 
lleven a cabo podrán hacerlo 
desde su propia empresa, a 
través de internet, o a través 
del portal de la Confedera­
ción, www.fieda.es, que tendrá 
im erüace para realizar este 
trámite. 

Este es un proyecto con el 
que Feda, a través de la Aso­
ciación, persigue incorporar 
al asociacionismo empresa­
rial a todas aquellas empre­
sas del sector que actualmen­
te no están vinculadas, como 
una forma de presentar a los 
empresarios las ventajas que 
tiene pertenecer a un colecti­
vo del mismo sector. 

Asimismo, los instalado­
res eléctricos están partici­
pando en la experiencia pilo­
to de la central de compras 
que Feda ha puesto en mar­
cha y que quiere extender a 
otros colectivos empresaria­
les, que facilitará ima ges­
tión más eficiente en las 
compras y una reducción de 
costes, cuando varias 
empresas de un mismo sec­
tor se agrupan para Realizar 
sus compras y , por tanto, 
más competividad. 

J.M.MlRANDA 

Guadalajara 

Este año, el Plan Informático 
Provincial de la Diputación de 
Guadalajara permitirá dotar a 
veinticinco municipios de im 
nuevo ordenador, como ins­
trumento esencial para su tra­
bajo diario, para la gestión 
habitual de cualquier ayimta-
miento. Para alcaldes y conce­
jales, secretarios, intervento­
res y tesoreros siempre será 
más fádl realizar su labor si 
disponen de un ordenador, 
un modem y ima línea telefó­
nica. 

Estos días se fírmaban en 

La Diputación alcarreña renovará 
los ordenadores de 25 municipios 

Con el Plan Informático de esta institución se pretende facüitar 
una herramienta básica para la labor administrativa 

la Diputación Provincial dis­
tintos convenios para la 
obtención de equipos infor­
máticos incluidos en el Plan 
Informático Provincial. Se 
trata en definitiva de facilitar 
una herramienta básica al 
municipio para llevar a cabo 
con éxito su labor administra­

tiva. 
Casi todo hoy en día 

requiere necesariamente de 
im ordenador, las consultas 
habituales de gestión, conta­
bilidad, el padrón, el registro 
o los tributos, se consigue más 
fádl y rápidamente a través 
de este medio. 

Este año se han sustituido 
una veintena de ordenadores, 
una dfra que según ha reco­
nocido el presidente de la 
Corporación Provincial, Jesús 
Alique, es significativa si se 
tiene en cuenta el "parque" 
que existe. 

Gracias al Plan Informáti­

co Provincial los pueblos aho­
rran además una cantidad 
significativa en la adquisición 
de ordenadores. Indepen­
dientemente de que Diputa­
ción asimta el 60% del coste, la 
provisión se realiza mediante 
concuis, lo que permite abara­
tar costes. Cada equipo de 

estos se ha adquirido por 
187.977 pesetas. Se trata de un 
equipo con sistema operativo 
V t̂odows Mileiúum, tarjeta 
de sonido y modem interno 
de 56.600 baudios. Monitor 
color de 17 pulgadas; ratón y 
teclado, altavoces e impresora 
de inyección de tinta. 

Entre los municipios que 
se van a beneficiar de este 
Plan Informático Provincial 
este año figuran: CabaniUas 
del Campo, Chiloeches, Fon­
tanar, Pozo de Guadalajara, El 
Recuenco, Valdepeñas de la 
Sierra, Wlanueva de Argeci-
11a y Yunquera de Henares. 
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Una de las mejô ^̂ ^ 

La experiencia y el buen trato 
se unen en el Hotel Hellín 
MóNiCA MORENO 
Hellín (Albacete) 

Hotel Hellín, como su 
propio nombre indica 
está situado en uno de 
los municipios más 
grandes de la provincia 
de Albacete, Hellín, y 
cuenta con mucha expe­
riencia en el sector, "algo 
que nota el cliente", ma­
nifiesta el propietario, 
Remigio Fernández Gar­
cía. 

Comenzó su activi­
dad hace aproximada­
mente 35 años y a lo lar­
go de los años se ha ido 
adaptando a las necesi­
dades de los nuevos 
tiempos. 

Este hotel tiene 18 ha­
bitaciones, de las que 
diez son dobles y ocho 
sencillas. Cuentan con 
aire acondicionado, 
cuarto de baño, televi­
sión, teléfono, "todo lo 
necesario para que el 
cliente se encuentre a-
gusto en nuestras insta­
laciones", comenta Re­
migio Fernández. 

El tipo de clientes que 
visitan el Hotel Hellín es 
muy variado aunque 
fvmdamentalmente se 
trata de comerciales y 
gente relacionada con el 
mundo empresarial, 
"que viene a hacer nego­
cios a este municipio de 
gran actividad empresa­
rial", añade el gerente. 

La estancia media es 
de unos dos ó tres días, 
ya que es un lugar de 

Cuenta con dieciocho habitacionesf de las que 
diez son dobles y ocho sencillas 

En la imagen la fachada del Hotel-Restaurante Hellín. 

Además al estar cerca paso, aimque Hellín tie­
ne mucho atractivo tu­
rístico. En la actualidad, 
después de los meses de 
verano, el grado de ocu­
pación es 
medio, sien­
do la mejor 
época para 
este estable­
cimiento Se­
mana Santa. 
"Es una fe­
cha en la 
que casi se 
llena ya que 
año tras año 
la Semana Santa de He-
Uín es más famosa con 
sus tambores", indica Re­
migio Fernández García. 

de Tobarra, otro lugar tí­
pico de la Semana Santa, 
los turistas aprovechan 
para ver los aconteci­

m i e n t o s 
de los 
dos mu­
nicipios. 
A s i m i s ­
mo ofre­
cen desa­
yuno, co­
mida y 
cena a los 

c l i e n t e s 
que se a-

lojan en este estableci­
miento, ya que dispone 
de un restaurante en el 
que se puede degustar 

El tipo de clientes 
que se ajojan es 

muy variado 
aunque 

fundamentalniente 
son comerciales 

todos los platos típicos 
castellanomanchegos. 
Está abierto todo el año 
y en el hotel trabajan 
seis personas, a las que 
hay que sumtr las del 
restaurante. 

Entre los atractivos 
turísticos que tiene He­
llín se encuentran las 
pinturas rupestres de 
Minateda, el Tolmo de 
Minateda, los Puentes 
de Isso y todo el casco 
histórico de la ciudad. 

Hotel Hellín 
Ctra. de Murcia, 31 

Teleí. 967 300142 
Hellín (Albacete) 

Ofrece todo tipo de platos regionales. 

Mesón Sánchez ha 
renovado sus 
instalaciones 

Comenzó su andadura en 1970 y 
tiene capacidad para 150 comensales 

M.M.A. 
Solanos de Calatrava 

Recientemente Mesón 
Sánchez, ubicado en la lo­
calidad ciudadrealeña de 
Bolaños de Calatrava, ha 
renovado sus instalacio­
nes y cuenta con tres salo-
jies: una terraza de vera­
no, un salón 
de invierno y 
otro de "entre­
tiempo", como 
lo define su 
p r o p i e t a r i o , 
Felipe Sánchez 
García. 

Este mesón 
comenzó su 
andadura en 
1970 y en la ac­
tualidad tiene una capaci­
dad para 150 comensales. 
Entre los platos principa­
les que ofrecen se encuen­
tran todos los relaciona­
dos con la cocina regio­
nal, "como calderetas, 
carnes fritas, gazpachos, 
etc...., pues contamos con 

0̂1̂  
Celebran todo 

tipo de 
comidas, tanto 

para 
particulares 

como empresas 

una gran variedad de pla­
tos, para que el cliente no 
tenga dificultades a la ho­
ra de elegir qué comer", 
añade Felipe Sánchez. 

Está decorado en un 
estilo castellano y en el 
mesón celebran todo tipo 
de comidas, tanto para 

particulares 
como para 
e m p r e s a s . 
Para aconte-
c i m i e n t o s 
más grandes 
disponen de 
otro estable­
cimiento, de-
n o m i tiÁá o 
Salones Sán­
chez. 

El mesón está abierto 
todo el año y además de 
platos a la carta tienen un 
menú al precio de 1.100 
pesetas. 

.Mesón Sánchez 
C/ de Nieves, 57 

Bolaños de Calatrava 
(Ciudad Real) 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN 
FORMA DE PAGO 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 

PREOO ANUAL: 8.000 péselas 
I I Talán bancario 
I I Giro o transferencia 
I I Domiciliación bancaria 

N O T A : Esta suscripción tendrá carácter anual , salvo orden expresa en contra, sin la cual quedará automáticamente renovada. 

B a n c o o C o j a d e A h o r r o s 

O f i c i n a 

Nombre del titular 

CIF/DNI 

Dirección 

Población Telf.: 

Firma autorizada 

i DE CASTILLA-LA MANCHA • • 

RECIBO BANCARIO 
M u y S e ñ o r m f o : Le r u e g o se s i r va ca rga r en m 
Cuen ta Corr iente / L ibreta de Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s po r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o de 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD 1 OFICINA OJC NO CUENXA 

^ Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 
E C O N O M Í A Y EMPRESAS. Apartado de correos, 139. Cuenca. 

Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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• Ferias 

•EUROAGRO 
Fecha: Del 18 al 20 de 
octubre. 
Sector: Producción inter­
nacional agrícola. 
Lugar: Valencia (España) 

•LOOK 
Fecha: Del 19 al 20 de 
octubre. 
Sector: Salón de 
Peluquería, Belleza y 
Complementos. 
Lugar:Madrid (España). 

• TRAnC 
Fecha: Del 23 al 26 de 
octubre. 
Sector: Salón Internacional 
de al Seguridad Vial y el 
Equipamiento para Carre­
teras. 
Lugar: IFEMA (Madrid) 

• EXPO CIHAC 
Fecha: Del 19 al 23 de 
octubre. 
Sector: Construcción. 
Lugar: México D.F. 

• PMA 
Fecha: Del 28 al 30 de 
octubre. 
Sector: Frutas y vegetales 
frescos 
Lugar: Filadelfia (EEUU). 

• Libros 
EMPRESA 

< Cómo alcanzar 
el éxito aún 

estando 
chiflados 
FREIBERG 

C.E.CS.A. 

BARCELONA 

Se trata de un divertido 
manual sobre los funda­
mentos del Uderazgo y 
un compendio sobre 
cómo ofrecer un servicio 
de primera, mantener 
costos bajos, una produc­
tividad elevada, seguir 
una visión poco ortodo­
xa, tener el valor sufi­
ciente para permitir que 
el personal se divierta y 
que ame y se interese por 
su trabajo, así como reco­
nocer que el activo más 
valioso es la gente. Ade­
más, en el libro encontra­
rá no sólo historias, sino 
ejemplos, consejos para 
el éxito y cientos de ideas 
prácticas para hacer que 

•A GENDA 
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Subvenciones y ayudas 

• AYUDA: PARA ACCIONES DE LOS SUBPROGRAMAS ÍII Y VI DEL PRO­
GRANA DE MEJORA DE LA CALIDAD DE LA PRODUCCIÓN DE ACEITE DE 
OLIVA PARA LA CAMPAÑA 2001-2002 

Beneficiarios: Organizaciones sin ánimo de lucro directamente relacionadas con 
el sector olivarero-almazarero que tengan su sede en el territorio de la Comuni­
dad Autónoma de Castilla-La Mancha. 

Actuaciones subvencionables: La implantación en almzaras de aceite de oliva 
del sistema de análisis de peligros y puntos críticos de control, con un presu­
puesto programado de 15.500.000 pesetas para una actuación sobre 50 almaza­
ras. La acreditación del cumplimiento de la Norma EN 45001 en laboratorios de 
análisis físico-químico sobre características del aceite de oliva, o la prestación 
de asesoría técnica directamente dirigida a su implantación, con un presupuesto 
programado de 5.000.000 pesetas para una actuación sobre dos laboratorios. 

Plazo de ejecución: Las actividades objeto de subvención deberán haber sido 
ejecutadas antes del día 30 de abril de 2002. 

Organismo: Consejería de Agricultura y Medio Ambiente. 

• AYUDA: Concurso de ayudas para emprendedores de 
empresas de base tecnológica 
Destinatarios: Personas físicas o jurídicas. 

Requisitos exigidos: Tener definido un proyecto de establecimiento de una ini­
ciativa empresarial de base tecnológica. 

Importe: Dos tipos de ayudas: un máximo de 15 ayudas para cursos de formación en 
gestión y direción de empresas de base tecnológica (gratuito) asistencia témica gratui­
ta a un total de 5 entre los 15 seleccionados para el curso en la fase anterior 

Criterios: Calidad técnica y científica del proyecto. Carácter innovador y colaborativo. 
Dimensión empresarial Efectos sociales, ambientales, industriales y económicos. Viabi­
lidad técrüca y comercial. Otros. 

Plazo de presentación de solicitudes: Hasta el 31 de octubre de 2001. 

Organismo: Dirección General de Promoción y Desarrollo Empresarial. 

-Forrajes secados a sol: 38,64 euro/tonelada. 

Plazo de resolución: Dos meses desde la comprobación del derecho a la ayuda. 
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Preparando 
la 

negociación 

NARISINA 

UGERMAN EDITOR 

su vida empresarial y 
personal sea más diverti­
da y grata. En la elabora­
ción de este libro, el 
autor ha tomado como 
referencia la historia de 
la exitosa aerolínea de 
los Estados Unidos, la 
Southwest Airline. Cómo 
alcanzar el éxito aún estan­
do totalmente Chiflados se 
estructura en veintitrés 
capítulos, en los que 
Freiberg realiza un 
minucioso recorrido por 
las distintas etapas que 
es necesario atravesar 
para conseguir triunfar 
en un mundo de los 
negocios tan competitivo 
como el actual. 

A comienzos del siglo XXI 
la disciplina de la nego­
ciación se aplica cada día 

• Horario AVE 

más y en distintos contex­
tos. La realidad y la globali-
zación hicieron necesario 

• Ferias 

CIUDAD REAL 

FERIHOGAR 

Fecha de celebración: 
Del 19 al 21 de octubre 

Sector: 
Bn. esta feria del mueble y de complementos del 
hogar tienen cabida todos los sectores relaciona­

dos con el mobüiario y la decoración, cocina, 
baño, inmobiliarias, seguros y servicios financie­
ros, electricidad, calefecdón, aire acondicionado, 

fontanería, constructoras, etc. 
Lugar: 

Pabellón de muestras y exposiciones de Ciudad 
Real 

Organiza: 
Patronato de Intereses Provinciales de 

Ciudad Real 
Teléfono: 926 21 62 58 / 21 69 07 

TOLEDO 

III FERIA MULTISECTORIAL DE MORA 
(FORA) 

Fecha de celebración: 
Del 27 de octubre al 1 de noviembre 

Sector: 
, En esta muestra estarán representados 
todos los sectores más importantes de la 

provincia de Toledo. 
Lugar: 

Recinto Ferial de Mora 
Organiza: 

- Asociaclóri de Empresarios de Mora y 
Comarca (ASEMYC) 

Teléfono: 925 32 20 43 

estar preparado y entrena­
do en cómo adquirir habili­
dades que se traduzcan en 
formas de interactuar sin 
deteriorar vínculos, sin 
dejar al otro con la idea o 
sensación de que perdió. La 
presente obra integra claves 
en negociación tales como 
el manejo de la informa­
ción, el poder y el tiempo; 
cómo fundorwn estos den­
tro de un proceso negocia­
dor. Trata aspectos relevan­
tes como son el análisis de 

ser negociador local, visi­
tante o neutral. Nos ayuda a 
diferenciar los distintos esti­
los negociadores y ventajas 
y desventajas de estos. El 
autor tiene la capacidad de 
escribir en forma clara y 
precisa sobre las tácticas y 
contratácticas, así como 
sobre las estrategias. Se 
trata de una excelente obra, 
amena y práctica, ideal para 
el empresario que quiera 
optimizar su manera de 
interactuar. 
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José de la Ossa, 
Presidente de Alead 

En la última asamblea de la Aso­
ciación Local de Comerciantes y Acti­
vidades Diversas de Tarancón (Al­
ead) decidió por unanimidad abrir su 
ámbito de actuación a toda la comar­
ca de Tarancón. Para su presidente, 
José de la Ossa, se trataba de una idea 
que llevaban estudiando desde hace 

tiempo y las peticiones de algunos empresarios al res­
pecto han impulsado esta iniciativa, de la que se be­
neficiarán comercios de unos 28 municipios. 

José María Sáezt 
Director venérea, de Qas C-LM 

El director general de Gas Natural 
Castüla-La Mancha, José María Sáez, 
ha firmado un convenio de colabora­
ción con el alcalde de Tomelloso, Car­
los Cotillas, que permitirá regular lo 
que está siendo la instalación de las 
redes de distribución y suministro de 
gasificación a esta localidad ciuda-

drealeña. Sáez agradeció la colaboración del consisto­
rio y señaló que TomeUoso siempre ha sido uno de los 
principales objetivos de la compañía gasista. 

Juan Luis Ccújrer, 
Director de Nowtec en G L M 

El director de Novotec en Castilla-
La Mancha, Juan Luis Cabrer, ha fir­
mado un convenio de colaboración 
con el presidente de la Federación 
Empresarial Toledana (Fedeto), 
Ángel Nicolás, que permitirá a las 
empresas de la provincia de Toledo 
contratar los servicios de esta con­

sultora a la hora de acometer trabajos relacionados 
con la prevención de riesgos laborales. 

Ángel Turrilh, 
Secretario seneral de Fricam 

El secretario general de la Federación Regional 
de Asociaciones de Empresas Instaladoras y 
Mantenedora de Fluidos y Energía de Castilla-
La Mancha (Fricam), Ángel Turrillo, denuncia la 
falta de mano de obra cualificada que sufre el 
sector, a pesar del empeño que desde las distin­
tas asociaciones provinciales se está haciendo en 
cursos de formación, aunque estos no dan la res­
puesta que se espera. 

JuanVelarde, 
Catedrático de Econonua 

El catedrático de Economía y premio Príncipe de As­
turias de Ciencias Sociales en 1992, Juan Velarde, ha 
afirmado esta semana en Albacete que la ortodoxia 
de la política española en los últimos años la hace 
más fuerte ante vaivenes y desequilibrios financieros 
de las últimas semanas. En estos momentos de crisis 
mundial, explicó el profesor, lo aconsejable es no se­
pararse de la política del Pacto de Estabilidad para 
evitar un declive económico. 

Antonio López 

Presidente de la Asociación de Calzado de Almansa 

^̂ La gente se va retrayendo 
a la hora de comprar" 

DAVID GARCÍA 

Ahnaiisa (Albacete) 

La crisis bélica que está do­
minando en estos momentos 
al mundo afecta de manera 
especial a la economía de al­
gunos países y, en concreto, a 
sectores cuya supervivencia 
depende en gran modo del vo­
lumen de exportación. Uno de 
ellos es el calzado, en donde 
por el momento es muy difícil 
evaluar las consecuencias que 
la nueva fierra puede traer 
consigo. A juicio de Antonio 
López, empresario del calza­
do en Almansa, es aventura­
do dar cifras, pero a lo largo 
de este primer mes de conflic­
tos Estados Unidos podría 
haber perdido entre un 60,70 u 
80% de las ventas, según los 
casos. 

Fregimta.- ¿Cuál ha sido la 
consecuencia más iiunediata 
que se ha detectado en el sec­
tor del calzado almanseño 
desde el 11 de septiembre? 

Respuesta.- Somos un sec­
tor muy sensible a estos he­
chos, y aunque es difi'cil eva­
luar las consecuencias tene­
mos la garantía de que éstas 
no van a ser positivas. En las 
últimas ferias se ha detectado 
entre un 30 y un 40% menos 
de asistencia de clientes y par­
ticularmente de la zona de Es­
tados Unidos y Canadá, don­
de la presencia ha sido nula. 
Ahora las noticias que tene­
mos son que además de la re-
cesión que estaba atravesan­
do Estados Unidos hay que 
añadir un nuevo ingrediente, 
que es el conflicto producido 
por los ataques .terroristas a 
las torres gemelas. 

Eso ha derivado en que las 
tiendas del país no vendan 
porque los ciudadanos se han 
sumergido en una poKtica de 
ahorro que se tiaducirá en 
una menor cantidad de pedi­
dos a todos los niveles. 

No obstante, reconozco 
que es pronto para avanzar 
cifras, aunque la psicosis ge­
neralizada que se ha abierto 
en el nuevo y viejo continente 
puede afectar antes de lo pre­
visto. 

?.- Como empresario del 

"En las últimas ferias se ha 
detectado entre un 30 y un 40% 

menos de asistencia de clientes y 
en especial de Estados Unidos" 

Antonio López cree que es pronto para avanzar cifras. 

sector, ¿ha notado de algún 
modo esa crisis de la que to­
do el mimdo habla? 

R.- Como propietario de 
Calzados Lorens nuestro 
mercado está dividido entre 
Estados Unidos -a donde diri­
gimos el 35% de la produc­
ción, un 25% se destina a 
Asia; un 30% a Europa y el 
resto que se queda en el mer­
cado nacional. 
Axmque es im­
portante la cifra 
de negocios que ¿XI pSlCOSlS eS 

exportamos a 
América habrá 
que buscar solu­
ciones y no asus­
tamos. No obs­
tante, sí es cierto 
que cuando hay crisis en el 
mercado americano, ésta se 
fraduce a nivel mundial. 

R- ¿La situación del sector 
es similar en Almansa o en el 
resto de la provincia? 

R.- El porcentaje de expor­
taciones sigue más o menos la 
misma tendencia, aimque de­
pendiendo de las fábricas al­
guna puede centrarse más en 
el calzado doméstico. 

puede reportar- muy peligrosa. Las 
nos la parte que ^^tashanhajodo 

entre un 60 y un 
80% en algunos 

R- ¿Es más peligrosa la 
psicosis de crisis o los efec­
tos reales de la misma? 

R.- La psicosis es muy 
peligrosa. De momento todo 
el mundo se va retrayendo a 
la hora de comprar. En Esta­
dos Unidos, según informa­
ción de los propios clientes, 
las ventas han bajado entre 
un 60 y un 80%, en algimos 

casos, des­
de el día 
11. 

F.- ¿De 
qué for­
ma puede 
a f e c t a r 
eso a sus 
carteras? 
R.- Es pre-
m a t u r o 
d e c i r l o , 

pero de forma muy conside­
rable porque además la bús­
queda de nuevos mercados 
no se improvisa. Si a una fá­
brica le falla un cliente in­
tenta buscar otro, pero eso 
no es de un día para otro. 
Además tenemos la insegu­
ridad del tiempo que va a 
durar la guerra. Si van a ser 
dos días o diez años. No sa­
bemos qué clase de guerra 

casos 

va a ser, si va a haber más 
atentados o si estos se suce­
den, en qué lugar. Estamos 
preocupados, pero no tene­
mos una evaluación inicial 
de la forma en qué puede 
afectar. 

?.- ¿Cuándo se van a po­
der conocer algunas cifras 
de los hechos económicos 
en que está derivando la 
guerra? 

R.- Las ventas en Estados 
Unidos, concretamente en 
Nueva York, han bajadp un 
80% y en el resto del país un 
50%, en todos los comercios. 
Eso lógicamente va a tradu­
cirse en una menor necesi­
dad de reposición de artícu­
los y por lo tanto en una me­
nor cantidad de pedidos a 
las fábricas, pero aún el he­
cho es muy reciente y no se 
pueden dar cifras oficiales 
de las pérdidas. 

En las ferias europeas ce­
lebradas en Francia, Dussel­
dorf, Milán y Madrid no ha 
habido participación ameri­
cana y el resto de clientes se 
ha reducido en un 30% por 
miedo, quizás, a viajar en 
avión. 

En los próximos días co­
noceremos algunos datos de 
las ferias de Hong-Kong y 
Japón, y de cómo está afec­
tando a aquellos mercados 
porque el mercado íihora es 
global y lo que hoy ocurre 
en Estados Unidos, mañana 
se resiente en Hong-Kong. 
Las crisis no son aisladas o 
de productos. 

R- ¿Cuál es el nivel de 
producción del mercado za­
patero de Almansa? 

R.- Las cifras pueden al­
canzar los 50.000 mülones 
de pesetas al año. 

R- ¿Cuántas empresas 
trabajan en el sector? 

R.- Alrededor de 70 em­
presas están instaladas en el 
municipio. Todas ellas en 
plena competencia con el 
mercado nacional e interna­
cional, con Italia, países 
asiáticos, etc. La competen­
cia es buena y el calzado es 
un sector muy ágil y muy 
internacionalizado. 
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