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Año rv. Número 160. 150 pesetas, 0,90 euros. Del 28 de diciembre al 11 de enero de 2001 

La superficie 
total de los 

hipeimenrados 
podría crecer 

22.000 m' 
Este año se han concedido 
cuatro licencias comerciales 
específicas para las instala­
ción de nuevas grandes su­
perficies en Castilla-La 
Mancha. De llevarse a cabo 
todos estos proyectos, la su­
perficie de venta de estos es­
tablecimientos crecería en la 
región en 22.034 metros cu-
drados. Actualmente las 
diez grandes superficies 
existentes disponen de 
56.441 metros cuadrados de 
superficie. El mediano y pe­
queño comercio ocupa en la 
región 1,7 millones de me­
tros cuadrados. 
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POR PERSONA POR 
DEBAJO DE LA MEDIA 

desciende un 4%, ttes puntos más que el descenso que 
experimenta la media nacional durante el tercer trimestre de 2001. En cifras abso­
lutas un castellano-manchego soporta un gasto medio de 232.658 pesetas al trimes­
tre, lo que representa un 16% menos que la media nacional. p^ , , 
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El ICO prestó 96,82 millones de 
euros a través de la Línea Pymes 

^ste importe duplica la demanda 
registrada en el año 2000 

El mayor número de préstamos se re^stró 
en las provincias de Albacete y Tdedo 

El volumen de préstamos Instituto de Crédito Ofi- dó un año antes. Toledo y préstamos, 31,69 y 27,54 elación generó en Castilla-
solicitados en 2001 por las cial (ICO) ha ascendido a Albacete fueron las pro- millones de euros respec- La Mancha una inversión 
empresas de Castilla-La 96,82 millones de euros, lo vincias castellano-man-
Mancha al amparo de la que representa más del chegas que concentraron 

doble de lo que se deman-LÉnea Pymes abierta por el el mayor importe de estos 
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tivamente. Según las esti­
maciones realizadas por el 
ICO, esta línea de finan-

de 189,43 millones de eu­
ros más de 31.500 millones 
de pesetas. 

Preparados para la llegada 
de la moneda única 

Esta semana 12 países de la Unión 
Europea comenzarán a utilizar 
euros, en nuestro caso en convi­
vencia con la peseta, moneda que 
, .,- .. , 

Avisamos a nuestros lectores 
y suscriptores que con moti­
vo de las fiestas de Año Nue­
vo la próxima semana Eco­
nomía y Empresas no asistirá 
a nuestro encuentro semanal 
en los Quioscos. Volvemos el 

11 de enero. Feliz Año 2002 
I I 

dejará de tener curso legal el 28 de 
febrero de 2002, tras 133 años de 
existencia. Las empresas de Casti­
Ua-La Mancha tienen sus más y 
sus menos con el euro, aunque lo 
que ha quedado claro durante el 
penodo preparatorio es que nadie 
niega su conveniencia. En páginas 
interiores les ofrecemos las. res­
puestas a las preguntas rñás habi­
tuales que pueden surgir en rela­
ción a este asunto el próximo día 
1 de enero. 

Págs. 28 y 29. 

ENTREVISTA JM GRUALEA/DTOR. REGIONAL DEBERDROIA 

''Hemos invertido 3.800 
millones en la región^ >»> 

José María Grijalba ha sido nombra­
do director regional de 
Iberdrola en Castilla-La 
Mancha y Extremadura 
a finales de septiembre. 
Este relevo en la Direc­
ción territorial de Iber­
drola se ha llevado a ca­
bo de forma paralela a 
una reestructuración in­
terna de la compañía que estará to­
talmente opierativa en enero. En la 
entrevista concedida a Economía y 

Págs. 14 

Empresas destaca que la poKtica de 
inversión de Iberdrola ha 

* ido evolucionando y si 
en el año 2000 se invirtió 
3.460 millones, el que 
ejercicio que ahora acaba 
se cerrará con 3.800 mi­
llones y para el próximo 
se prevé una inversión 
de 4.400 millones. Tam­

bién señala que el consumo de elec­
tricidad en la región ha crecido un 
7,4% en este año. 
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QUE ES 
NOTICIA 
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Javier Goizueta es 
elegido prudente de 

SotBcaman 
El Consejo de Administración 
de la Sociedad de Desairollo 
Industrial de Castilla-La Man­
cha (Sodicaman) ha elegido a 
Javier Goizueta como nuevo 
presidente. Sodjcaman parti­
cipará activamente en proyec­
tos en Almadén 

¡tío Mayor fabricará 
250.000 küos de 
queso en 2002 

La Sociedad Agraria de 
Transformación Río Mayor, 
ubicada en la localidad con­
quense de Caracerülla, tiene 
previsto incrementar su ac­
tual producción de quesos 
hasta los 250.000 kilos en el 
próximo año. 

Bodegas Legama 
sacará su primer 

reserva 
Bodegas Leganza, pertene­
ciente al grupo alavés Fausti­
no Martínez, sacará el próxi­
mo aflo al mercado su pri­
mer reserva bajo la Denomi­
nación de Origen La Man­
cha, que irá dirigido a clien­
tes de alto standing. 

Pinturas Adoraí 
crecerá un 22% 

este año 
El lanzamiento de nuevos 
productos a lo largo del 
presente año va a permitir 
a la empresa de La Roda 
(Albacete), Pinturas Ado­
raí, cerrar el ejercicio con 
un crecimiento cercano al 
22%. 

Hotel Paloma 
invertirá 160 

millones de pesetas 
Hotel Paloma, situado en 
el término ciudadrealeño 
de Tomelloso, va a sufrir 
una ampliación y mejora a 
lo largo del próximo año, 
que supondrán una inver­
sión cercana a los 160 mi­
llones de pesetas. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/12/2001.



/ ECONOMÍA Y EMPRESAS VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

CARTA EDITORIAL 

La hora de 
ía verdad 
del euro 

Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

Esta es la última oportunidad que tengo de 
dirigirme a vosotros antes de que en nuestros 
bolsillos hayamos cambiado ya definitivamen­
te el euro por la peseta. Es im clásico estos días 
hablar del euro pero no lo podemos evitar y 
más por el trascendental cambio, monetaria­
mente hablando, que va a suponer para todos 
los países europeos que van a adoptar esta mo­
neda. 

Lo de 1 euro= 166386 pesetas lo tenemos 
claro desde hace más de un año, pero lo que no 
tenemos tanto es cuánto vale un pantalón en 
euros, cuántos euros nos puede tocar en la Lo­
tería del Niño j tantos y tantos precios a los 
que nos tendremos que acostimibrar. 

Curiosamente para facilitar que nos fuéra­
mos acostumbrando se decidió que el período 
de convivencia de ambas monedas en España 
fuera de los más largos. Hoy por hoy todos es­
tamos convencidos, y sobre todo el mundo fi­
nanciero y comercial, de que hubiera sido mu­
cho más beneficioso para todos hacer el cambio 
de la noche a la mañana. Como si de repente 
nos hubiéramos ido de viaje a otro país y tu­
viéramos que adaptamos a otras cantidades y 
monedas. 

Realmente, no es tan difícil asumir una nue­
va moneda de un día para otro, pero al final se 
decidió un período de convivencia y así lo asu­
miremos, pero debemos concienciamos de que 
íó.inejbt ^s;qüé taíclemos lo menos posible en 
esta adaptación y que cuánto antes utilicemos 
sólo una moneda, menos problemas tendre­
mos en nuestras compras y menos problemas 
daremos a los comerciantes. 

Los cajeros automáticos, los bancos y los co­
mercios están preparados para damos sólo eu­
ros, con el objetivo de que esta moneda circule 
pronto y en gran cantidad entre nosotros y po­
der hacer, de esta forma, frente a las demandas 
que podamos tener en este sentido. 

El redondeo al alza de los precios, en algu­
nos casos, es la única mota negra que nos en­
contramos en este largo camino al euro, cuyo 
final será el próximo 1 de enero. Feliz Año a to­
dos y sobre todo que todos seamos capaces de 
asumir la nueva moneda en los próximos días, 
sin riingún tipo de trauma. 

Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

Marketing en las pymes: 
una visión desde su origen 

A R T U R O M O L I N A C O L L A D O 

U N I V E R S I D A D D E C A S T I L L A - L A M A N C H A 

Al Marketing no se le ha otorgado 
siempre un enfoque empresarial, ya 
que sus primeros orígenes, alrede­
dor de 1910, provienen del sector 
agrícola, donde se creó una corres­
pondencia para los mercados agríco­
las describiendo los procesos de 
venta de los productos en el merca­
do y la determinación del precio. 
Con posterioridad, el análisis se cen­
tra en los productos provocando el 
movimiento del campo, el mar, la 
minería y las factorías hacia los pro­
cesos industriales, usuarios y consu­
midores. 

Con base en esta idea, surgen 
aproximaciones descriptivas más 
que normativas, con predominio de 
la orientación funcional, lo que con­
duce al desarrollo de un modelo 
conceptual para la -disciplina, de Arturo Molina, prof^or de la UCLM. 
Marketing. 

Estos primeros estudios realizados 
en el ámbito académico son intere­
santes porque tienen una ausencia re­
lativa de orientación empresarial. El 
Marketing se ve como un proceso so­
cial y económico más que como una 
asunción de responsabilidades y acti­
vidades empresariales. En 1948 se 
produce un cambio de este acento ins­
titucional y funcional cuando la Ame­
rican Marketing Association define el 
Marketing como el desarrollo de acti­
vidades empresariales dirigidas hacia 
y para incentivar, el flujo de bienes y 
servicios de los productores a los con­
sumidores o usuarios. 

Esta definición, modificada en 
1960, representa un importante cam­
bio de dirección. Se define al Marke­
ting como actividad empresarial en 
lugar de proceso social y económico. 
La aproximación empresarial cobra 
relevancia y realismo en el estudio de 
Marketing, poniendo énfasis en la so­
lución de problemas, planificación, 
implantación y control en un entorno 
competitivo. 

Por tanto, la aproximación del 
Marketing al mundo de la empresa se 
empieza a desarrollar en los años 50 y 
60, época en la que la gestión de Mar­
keting fue ampliamente aceptada co­
mo una función dentro de la empresa 
con un énfasis en la planificación y 
desarrollo de sus cuatro instrumentos 
(producto, precio, promoción y distri­
bución). El desarrollo del concepto de 
Marketing convierte a esta función en 

la principal de-la -empresa,-ya-que-«l -
propósito y beneficio de cualquier 
empresa radica en tener consumido­
res satisfechos y su objetivo primero 
no es el beneficio económico, sino cre­
ar satisfacción entre los consumido-, 
res. 

En realidad, se habla poco del 
Marketing en las PYMES, porque la 
mayoría de las veces se considera el 
Marketing como una actividad exclu-

Los PYMES tienen 
relaciones de intercaxnbio 

con su entorno 
para tratar de satisfacer 

las necesidades 
de sus clientes 

siva de grandes empresas que dispo­
nen de altos presupuestos para reali­
zar fuertes inversiones y campañas de 
comunicación en el medio televisión. 
Sin embargo, las PYMES tienen rela­
ciones de intercambio con su entorno 
para tratar de satisfacer las necesida­
des de sus clientes, si bien es cierto 
que cuentan con unos medios más re­
ducidos, consecuencia de su menor 
dimensión. De forma que si se identifi­
ca el Marketing con sofisticadas acciones 
sobre el mercado, no cabe duda que las 
PYMES no disponen de recursos para 
esta tarea. 

Las PYMES deben realizar accio­
nes de Marketii^ ajustadas a sus 
disponibilidades financieras y a 
las necesidades de su mercado, 
que constituyen el plan de Marke­
ting de una empresa. En conse­
cuencia, las relaciones entre las di­
ferentes áreas funcionales de la 
empresa serán las mismas que en 
las grandes empresas, con derlas 
peculiaridades y ajustes a su me­
nor dimensión, siendo convenien­
te analizar los elementos de Mar-
keting-mix en las PYMES como si 
de una gran anpresa se tratara, 
porque hacen el mismo uso de 
ellos con las limitaciones propias 
de sus dimensiones. 
La administración y gestión no es 
d único aspecto organizativo que 
debe y puede preocupar al em­

presario, aunque eitre las PYMES, 
la-oficina-^-im-bu0v-indicador.de«ig9-
nización general, ya que en el recorrido 
por las mismas resulta evidente la esca­
sez o no de organización empresarial y 
el bajo o alto grado de penetración de la 
tecnología económica y empresarial 

Adoptar el concepto de Marideting 
implica, que para que una empresa ten­
ga éxito con sus operaciones en el entor­
no más próximo, el departamento de 
Marketing tiene que desempeñar un pa­
pel predominante, es dedr, poner cierto 
énfasis en la orientación al cliente. Esto 
significa conocer lo que quiere y necesi­
ta el cliente antes que el proceso de Mar­
keting empiece También, la rentabili­
dad de las operaciones de Marketing y 
una estructura oiganizadonal coordina­
das por el de¡>artamento de Marketing 
donde su director tenga un lugar &\ la 
estnjctura de dicha oiganizadón igual a 
la que ocupan los directivos de produc-
dón y finanzas. 

En determinadas ocasiones, ni si­
quiera se puede hablar de una estructu­
ra oigarrizatíva, sino de un corq'unto de 
tareas, cuya asignación va deddiéndose 
día a día y cuya distribudón, en caso de 
existir distintos puestos, se define tam­
bién según las eventualidades. Sin embar­
go, el panorama es variado porque la rea­
lidad empresarial es plurifcame. Surgen 
del estudio realizado por Richard (1997) 
cuatro estilos o maneras de organizadón 
empresarial en la PYME provincial: orga­
nizadón tradidonal, el empresario jbc to-
tum, la extemalizadón de las fiíndcmes y 
la tecnificadón de las fuiKiones. 
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817.09 
(•0,29'f,.) 

Bolsa 
El cierre de la Bolsa por 
las fiestas navideñas ha 
impedido una recupe­
ración de ésta y un 
acercamiento al valor 
psicológico del 1000, al­
go inalcanzable. 

Dólar 
Las buenas expectati­
vas del consumo en 
Estados Unidos para 
los próximos meses 
han servido para que 
el dólar se recuperara 
ligeramente. 

Petróleo 
El anuncio de la OPEP 
de que reducirá su ofer­
ta de crudo en un mi­
llón y medio de barriles 
contribuirá, sin duda, a 
la recuperación del pre­
cio del barril. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUBE El acuerdo al que han llegado los Go­
biernos central y autonómico sobre 

las transferencias sanitarias, y que ha sido valorado 
muy positivamente por ambas partes, a pesar de 
pertenecer a partidos políticos de signo contrario. 
Esperemos que los castellano-manchegos perciban 
pronto la asunción de estas competencias. 

BAJA La subida de impuestos que vamos a 
tener que soportar a partir del próximo 

1 de enero, y que afectan a actividades tan diversas 
como el tabaco, el alcohol o la gasolina, sin tener 
en cuenta el incremento que como cada año se re­
gistra en determinados servicios públicos y otros 
productos de primera necesidad. 

LA LMAGKN 1)E LA SEMANA 

CASTILLA-LA MANCHA GESTIONARÁ DESDE EL 1 DE ENERO LA SANIDAD PÚBLICA. 
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Secretario Regional de CCOO 

El secretario regional de Comisiones Obreras, 
,,,..;Jip) Antonio Mata, ha señalado -en el balance 
,. . que ha realizado del año 2001 - que para el pró­

ximo ejercicio se debe aplicar el acuerdo sobre 
negociación colectiva, lo que supone, entre 
otras cuestiones, que los salarios tienen que 
crecer un punto por encima del IPC. 

JUAN A. LEÓN TRIVIÑO 
Pte. Consejo Regional de Cámaras 

El Consejo Regional de Cámaras, que pre­
side Juan Antonio León Triviño, ha reda­
mado a todas las administraciones compe­
tentes más ayudas para que las empresas 
puedan exportar más, como una garantía 
frente a los crecientes riesgos inherentes al 
nuevo clima de desaceleración económica. 

Pte. Cámara de Comercio de Toledo 

El presidente de la Cámara de Comercio de 
Toledo, Jestís Santolaya, no ha querido des­
velar oficialmente sí se presentará o no a la re­
elección en la Presidencia de esta institudóa 
En este sentido, ha setialado que hasta la se­
gunda Ilutad de enero no habrá que presen­
tar las candidaturas. 

Información a los lectores 
Para la publicación de originales en la sección de Cartas al Director, 

pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3°; o si lo prerieren al 
número de Fax 925 22 50 18 o al 

e-mail econoniiayemprcsa-clm@ticom.es 
Los originales, que no delien sobrepasar las 30 líneas, deben ir 

acompañados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

EL DAT 

El número¥C?80 reparte 100 
millones en Castilla-La Mancha 
Castilla-La Mancha ha sido agradada con más de cien 
millones de pesetas en premios del Sorteo Extraordi­
nario de Navidad, que han llegado hasta Ciudad Real 
y Cuenca, gradas al niímero 04.480, uno de los quin­
tos premios. La Administradón ntSmero 1 de Gudad 
Real, "El Árbol de la Sueiíe", vendió íntegramente un 
billete de este mímero, un total de 7.200.000 pesetas, 
mientras que la Administración número 1 de Cuenca 
vendió entre 10 y 15 series del quinto premio, repar­
tiendo así unos 100 millones de pesetas. 

E MIL 
ABRAHAM SARRIÓN, PRE­

SIDENTE DE LA FAEC: "Sin 

temor a equivocarnos pode­
mos afirmar con rotundidad 
que la puesta en marcha y el 
posterior desarrollo de los 
proyectos de la Autovía y 
del AVE van a tener una re­
percusión positiva en el te­
jido empresarial de la pro­
vincia de Cuenca". 

SIRÓ TORRES, DELEGA­

DO DE LA JUNTA DE COMU­

NIDADES EN ALBACETE: 

"El año 2001 ha sido el año 
de los pactos, no ya sólo en 
el ámbito de Castilla la 
Mancha por los 71 acuerdos 
y convenios que ha firmado 
el Gobierno Regional con el 

Gobierno Central, sino tam­
bién por los acuerdos que 
han suscrito con colectivos 
y administraciones locales, 
con independencia de su 
signo político". 

JOSÉ MARÍA GRIJALBA, 

DIRECTOR REGIONAL DE 

IBERDROLA: "Castilla-La 

Mancha ha cerrado las me­
sas de evacuación de ener­
gía eólica y ahí se han asig­
nado, todo lo que llevan los 
puntos de conexión de todos 
los parques cólicos que se 
van a desarrollar en la co­
munidad y las infraestruc­
turas eléctricas que hay que 
hacer poder evacuar esta 
energía". 

C-LM, cada día más El FMI y los Estados 
autónoma que quiebran 

Las diez Comunidades Autó­
nomas que hasta ahora no tení­
an competendas en materia de 
Sanidad han firmado la asun-
dón de estas nuevas transferen-
das marcando todo im hito his­
tórico en el traspaso de perso­
nal y dotadón finandera, al 
mismo tiempo que^e corregía 
d desequilibrio competendal 
existente entre las Comunida­
des Autónomas de "primera" y 
"segunda". Hoy, el techo auto­
nómico, es cada día más parqo 
y menos injusto que hace unos 
años... 

EL DIA 

Pese a su rimbombante 
nombre, el debate sobre la 
llamada "nueva arquitectu­
ra financiera internacional" 
apenas ha producido resul­
tados tangibles en los casi 
cuatro años transcurridos 
desde que se planteó por 
primera vez. Por eso es muy 
elogiable la.idea de la sub-
directora del FMI, Arme 
Krueger, de crear un siste­
ma de suspensiones de pa­
gos para países similar al 
existente para el sector pri­
vado. 

Expansión 
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LA COLUMNA 

ALICIA SÁNCHEZ 

El reto de la 
sanidad en la 

región 

Termina el año con 
uno de los acuer­
dos más trascen­

dentes en la economía de 
la región de los últimos 
t iempos como son las 
transferencias de sani­
dad, un presupuesto que 
a nivel nacional ha 
supuesto la cesión a las 
autonomías del 40% del 
total del gasto del sector 
público. A par t i r de 
ahora, el nuevo sistema 
de financiación impulsa 
en líneas generales la ini­
ciativa y responsabilidad 
de las autonomías . La 
nueva financiación, que 
incluye la asunción de la 
sanidad, ayudará a com­
pletar el saneamiento de 
las cuentas de las distin­
tas Comunidades Autó­
nomas y a mermar histó­
ricas diferencias que, 
como contrapar t ida , 

deberán fijarse el objetivo 
del equilibrio presupues­
tario. Éste es el reto de 
una comunidad madura 
como Castilla-La Mancha 
que, como señalan fuen­
tes del sector, tendrá que 
recolocar en primer lugar 
los posibles desvíos exis­
tentes en sanidad , que 
como sabemos todos en 
los últimos años se ha 
decantado por el desvío 
de enfermos a hospitales 
privados con el objeto de 
reducir las listas de espe­
ra 'y .sin tei)ér tanto en 
cuenta el coste y el 
endeudamiento que esto 
suponía. 

LOS PROTAGONISTAS 

OCMPREVEUNOS 
BENEFICIOS DE 
12.000 MILLONES 
DE PESETAS 

Caja Castilla-La Mancha 
ha dado a conocer en el 
transcurso de la última 
Asamblea General que 
podría obtener durante 
este ejercicio de 2001 
unos beneficios cercanos 
a los 12.000 millones de 
pesetas antes de impues­
tos. Si se confirma ratifi­
cará la estrategia de cre­
cimiento diseñada por 
los máximos responsa­
bles de la entidad de 
ahorro de Castilla-La 
Mancha. El objetivo de 
la entidad castellano-
manchega a medio plazo 
es alcanzar los 20.000 
millones de pesetas. 

Las Navidades constatan que se 
ha perdido el miedo a viajar 

Si las Navidades o la vacacio-. 
nes de invierno son las fechas 
más elegidas o no por los caste-
llano-manchegoS 0 cuales han 
sido sus destinos preferidos, en 
este momento queda en un se­
gundo plano ya que lo más des­
tacado en esta ocasión es que 
"tras el trágico accidente del 11 
de septiembre la gente de nue­
vo ha perdido el miedo a volar 
y ha recuperado la confianza", 
señalaba el director de Halcón 
Viajes en Toledo, Juan Carlos 
Cobos, quien matizaba que "los 
atentados de Nueva York en sí, 
y lo que posteriormente se ha 
dicho en los medios de comuni­
cación, muchas veces exagera­
ciones, han repercutido muy 
negativamente en el sector de 

loa agencias de viajes". Así, los 
toledanos, por ejemplo, se han 
lanzado de nuevo a contratar 
los "tradicionales viajes de estas 
fechas, cuyos destinos principa­
les son los de nieve y las islas 
nacionales". Los destinos na­
cionales son los más solicitados 
en Toledo, según coinciden en 
señalar varias agencias de via­
jes consultadas, aunque no me­
nos gancho están teniendo los 
viajes a las capitales europeas 
(París, Londres y Roma, princi­
palmente). El gasto medio de 
los castellano-manchegos para 
costearse sus minivacaciones 
navideñas es de 100.000 pese­
tas. En Cuenca,' también coinci­
dían en señalar que "el miedo a 
volar se ha desterrado". 

El fin de año dispara el interés 
por los productos que desgravan 

A final de año es cuando los ciu­
dadanos rtók *- hdceitios olas-, 
siguientes preguntas: ¿Cómo 
puedo sacar yo la máxírna renta­
bilidad a mis ahorros? y ¿Qué 
productos de los que contrate son 
los que tienen mayor desgrava-
ción? Las entidades bancadas 
dan respuestas a esas preguntas 
y ofrecen los mejores productos, 
siendo el más ofrecido por todas 
ellas los planes de pensiones que 
pueden obtener desgravacíones 
fiscales de hasta un 48% de IRPF. 
Uno de los principales motivos 
por los que la contratación de 
planes de pensiones experimenta 
un espectacular incremento en 
los meses de diciembre tiene que 
ver con la campaña de regalos 
que las entidades financieras sue­

len hacer por estas fechas para la 
capta,ciÓA; 4^ estos productos, 
según señala el jefe del Departa­
mento" de Organización de la 
Caja Rural de Toledo, José Anto­
nio López. En Caja Rural de Ciu­
dad Real, el director de Desarro­
llo de Negocio y Tecnología, Juan 
Antonio Chapestro, explica que 
el producto estrella de finales de 
año, de cara a buscar la máxima 
desgravación de cara a Hacienda, 
son los planes de pensiones, "ya 
que tiene unos ratios de eficien­
cia bastantes buenos. Además en 
Caja Rural de Ciudad Real los 
tenemos adaptados en función 
del nivel de riesgo y de la tempo­
ralidad". Los de renta fija se 
orientan para las personas mayo­
res de más de 40 años. 

ALDIA 
CCOO señala que 2001 ha sido 

un año de ejecutar acuerdos 
El secretario regional de CCOO, Juan Antonio Mata, ha reali­
zado un balance de lo que ha supuesto el año 2001 para Cas­
tilla-La Mancha. Según Mata, "no se han firmado grandes 
acuerdos pero se han ejecutado los que ya se habían firmado 
como el Pacto Industrial o el Acuerdo Regional por el 
.Empleo". Además indicó,' que aunque ha sido un año difícil, 
la economía de la región ha crecido tres décimas por encima 
de la media nacional y el desempleo y la eventualidad han 
decrecido por encima de las tasas del país. Asimismo el secre­
tario regional de CCOO señaló que "en 2002 los salarios han 
de crecer por encima de la inflación, al menos entre un punto 
o punto y medio". 

El euro echa a andar con 
plena aceptación empresarial 
Esta semana 12 países de la Unión Europea comenzarán a 
usar euros, en nuestro caso, en convivencia con la pesetas, 
moneda que perderá su valor de curso legal el 28 de febre­
ro de 2002 tras 133 años áe existencia. Las dificultades no 
tendrían que ser tales si fuéramos conscientes que durante 
el último cuarto del siglo XIX convivieron tres monedas 
(pesetas, maravedíes y escudos), sin mayores problemas. 
A pesar de ello, las empresas de Castilla-La Mancha tienen 
sus más y sus menos en relación a la asimilación de esta 
nueva moneda, señalando el 45% de ellas que está perfec­
tamente adaptada, aunque la voluntad de todas ellas es 
"subirse al carro del euro". 

Se crea de forma provisional 
la D*0. Ribera del Júcar 

La Consejería de Agricultura y Medio Ambiente de 
la Junta de Comunidades acaba de crear con carác­
ter provisional el Consejo Regulador de la Denomi­
nación de Origen 'Ribera del Júcar', en la que se in­
tegran un total de 8.926 hectáreas de viñedos perte­
necientes a las localidades de Casas de Benítez, Ca­
sas de Fernando Alonso, Casas de Guijarro, Casas 
de Haro, El Picazo, Pozoamargo y Sisante. La pro­
ducción total de uva que se calcula podría generar 
la nueva Denominación de Origen oscilaría en torno 
a las 35.900 toneladas, unas cuatro mil toneladas 
menos que la de Méntrida. 
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El mapa de grandes superficiê ^̂  

Cuatro opeiradores han obtenido 
este año licencia para un híper 

El pequeño y mediano comercio también sigue creciendo con más 
de 45*000 establecimientos distribuidos por toda la región 

OPINIÓN 

^NAI.MORElRA 

A N A I . MOREIBA 

C-LM 

Castilla-La Mancha mantie­
ne invariable el número de 
grandes superficies en el 
último año, si bien el hecho 
de que en 2001 se hayan 
concedido cuatro nuevas 
licencias comerciales espe­
cíficas apunta a un creci­
miento en este sentido. El 
mapa de los híper en la 
región, por tanto, se verá 
i nc remen tado 
en las provin­
cias de Cuenca, 
en la capital 
concretamente, 
Guadalajara, en 
Azuqueca de 
Henares, y en 
Toledo, con uno 
en Talavera de 
la Reina, y otro 
en Olías del 
Rey 

Actualmente, el número 
de grandes superficies en 
Castilla-La Mancha son 
diez y la más grande tiene 
9.224 metros cuadrados y 
está situada en Albacete. Se 
trata de un establecimiento 
Carrefour. La que menos 
metros cuadrados tiene es 
Hiperdino en Guadalajara, 
con 2.700 metros 
cuadrados. En 
total, en Castilla-
La Mancha estos 
grandes comer­
cios disponen de 
56.414 metros 
cuadrados, que se 
podrían ver 

ampliados con los 
22.034 previstos 
en las nuevos pro­
yectos. 

La localización geográfi­
ca actual de estas grandes 
superfices pxjnen de mani­
fiesto que Ciudad Real es la 
provincia que más tiene, 
con cinco, y el resto se 
encuentran repartidas entre 
el resto de provincias. Tole­
do no tiene ninguna pero, 
además de las dos licencias 

concedidas este año por la 
Consejería de Industria, 
está en trámites el expe­
diente de otro centro 
comercial en Toledo capital. 

Según los datos de los 
que dispone la Dirección 
General de Comercio, Cas­
tilla-La Mancha se encuen­
tra, junto con La Rioja, 

entre las 
C o m u n i -
d a d a d e s 
Autónomas 
con menor 
,4,exv§;idajd, 
comercial en 
este tipo de 
c e n t r o s 
comerciales. 
Así, dispone 
de una 

superficie bruta alquilable 
de 80 metros cuadrados por 
cada 1.000 habitantes. En 
contraste se encuentra los 
304 metros cuadrados de la 
Comunidad de Madrid, los 
257 metros cuadrados de 
Canarias o los 226 metros 
cuadrados de Asturias. 

En la actualidad, se 
están tramitando expedien-

^ ^ ^ ^ tes de 

C-La Moncha 

La superficie de 
hs grandes 

tomereios esráe 
56.414 Tn̂  y el 
resto suma 1,7 
millones de m^ 

esJaref^junto 
LaRiaiacon 

menor densidad 
(xtmerríaLde 

Ivpermercados 

l i c e n c i a 
comercial 
específica 
en las pro­
vincias de 
Albacete y 
C i u d a d 
Real, ade­
más de la 
de Toledo 
capital. No 

todos estos casos son para 
nuevas aperturas, ya que 
también se prevén eimplia-
ciones o remodelaciones de 
los centros existentes. 

Otro tipo de comercio 

Pero junto con estas 
grandes superficies convi­
ven en Castilla-La Mancha 

LICENCIAS ESPECIFICAS CONCEDIDAS ESTE ANO 

*FiiL'7üe: Dirección üencrnl de hirismo, Comercio y Artesanía 
fc?í-^; ¿ £ 2 2 ^ 
los pequeños y medianos 
comercios, que según los 
datos facilitados por la 
Direción Regional de 
Comercio van incremen­
tándose también año a año. 

Así, los establecimientos 
minoritas son en la actuali­
dad 38.870, de los que el 
37% pertenecen al sector de 
la alimentación, y los 
mayoristas son 6.245 esta­
blecimientos. Estos tipos 
de establecimientos repre­
sentan cerca del 11% del 
PIB. 

La importancia de este 
sector en Castilla-La Man­
cha es tal que "una de cada 
diez personas que trabajan 
lo hacen en el sector comer­
cial", según señala el direc­
tor regional de Comercio, 
Juan Berenguel. 

Por grupos de activi­
dad, el 68% de los ocupa­
dos en este área lo hacen en 
el comercio especializado y 
tradicional, mientras que el 
31,9% está ocupado en 
algún comercio incluido en 
el grupo mixto integrado. 

La superficie total de 
venta en la región supjera 
los 1,7 millones de metros 
cuadrados y la facturación 
de los cornercios en Casti­
lla-La Mancha durante el 
año pasado creció por tér­
mino medio el 15%, (tres 

Condiciones para instalar una 
gran superficie 

El director general de Comercio, Juan Berenguel, 
señala que los criterios para la concesión o no de 
Licencia Comercial Específica están definidos en 
la Ley 7/ 1998, de 15 de octure, de Comercio Mino­
rista de Castilla-La Mancha, en donde se exige el 
cumplimiento de una serie de requisitos formales 
y materiales (entre otros el informe del Tribunal 
de Defensa de la Competencia y el Informe de 
Evaluación Ambiental). Independientemente de 
estos requisitos, desde el Gobierno regional tam­
bién se realiza una valoración conjunta de los 
siguientes criterios: 

• La correlación existente entre el establecimien­
to comercial proyectado, en cuanto a superficie y 
tipo de instalación, y el lugar en el que se preten­
de implantar. 

• Calificación urbanística adecuada de los terre­
nos en que se pretende construir el gran estableci­
miento comercial. 

• La existencia de flujos comerciales con otras 
Comunidades Autónomas. 

• Efectos del establecimiento proyectado sobre 
la estructura comercial de la zona. 

• Inversión que supone la implantación del 
Centro Comercial e incidencia que implica sobre 
el nivel y volumen de empleo. 

• Efectos de la implantación sobre la comercia­
lización de productos regionales. 

• Impacto urbanística y paisajístico sobre la 

zona. 

puntos por encima de la 
media nacional). 

En el marco del Decreto 
de Competitividad durante 
el año pasado se concedie­
ron ayudas económicas 

para la inversión en moder­
nización de las estructuras 
y en la innovación tecnoló­
gica por un importe supe­
rior a los 1.202 millones de 
pesetas y se aprobaron 279 

Proteccionismo 
y ffíobaíización 

económica 
Dicen que 
no se pue­
den poner 
"vallas al 
campo" y 
desde mi 
i n o d e s f o 
punto de 

vista, este popular dicho se 
puede apücar perfectamen­
te a la situación que vive el 
pequeño comercio de nues­
tra comunidad respecto al 
grande. Y es que por mu­
cho que se quiera evitar o 
controlar de alguna forma 
el deserribarco de grandes 
superficies en la región, a la 
hora de la verdad, el que 
quiere comprar en uno de 
estos establecimientos no 
tiene más que coger el co­
che y acercarse a las comu­
nidades limítrofes que tie­
nen mayor oferta de este ti' 
po de comercio. La liberali-
zación de horarios que será 
total en el año 2004, si no se 
toma otra decisión, aiectará 
al comercio de esta comiuni-
dad independientemente 
del námem de grandes su­
perfices que tenga; Y es que 
no se puede evitar que e! 
consumidor acuda á estos 
grandes centros, sobre todo 
en festivos y finés de sema­
na. La globalizadón a" la 
que tantas vec^ aludimos 
también se produce en este 
can^o y aunque Castilla-
l a Mancha está junto con 
La Rioja entte las -regicmes 
con menor densidad co-
nierdal de grandes si^jeríí-
des^' eso nó quiere 
que,los castellano-inMiichef 
^bs seaii tos qué m m o s l ^ 
utilicen.- Por 16 qiíé^ sí^ lo 
qurse'qiuére «s prói 
pequeño comercio; la jf 
écí a'1sc|ídr !tífáé i ^ c l E ^ 
í»ir''á"'fi^Ííis'*laS ;^;íi.s.aíiSi 

proyectos empresariales, 
que han supuesto una 
inversión inducida de 6.656 
millones de pesetas. 

(Signe en la página 
siguiente) 
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(viene de la página anterior) 
En el primer semestre de 

este año se han aprobado 152 
proyectos empresariales, con 
una subvención concedida 
de 593 millones de pesetas y 
una inversión inducida de 
3.573 millones de pesetas. 

El balance que por parte 
de la Administración regio­
nal se realiza de estas ayu­
das concedidas destaca que 
se han acometido inversio­
nes destinadas a reforma y 
modernización de estructu­
ras en más del 43% y a la 
mejora del tejido comercial. 
De hecho, se señala que se 
encuentran entre las comu­
nidades que más esfuerzo 
inversor realiza junto con 
Cantabria, Aragón y Extre-
madu^/'dé^áGüérdO' cotí' el 
Informe del Ministerio de 
Economía del año 2000. 

Uno de los grandes caba­
llos de batalla que enfrenta a 
pequeños comercios contra 
los grandes es la liberaliza-
ción de horarios comerciales. 
Así, mientras el Gobierno 
estatal aprobó en 2000 un 
Decreto que permite ir Ube 
ralizando poco a poco los 
horarios hasta llegar al 2004, 
en los que cada comercio, 
tendrá potestad para abrir 
todos los días que quiera, 
desde el Gobierno régioñál 
se puesta por evitar esta li­
bertad total. 

Así, en palabras del direc­
tor regional de Comercio, 
Juan Berenguel, el Decreto 
de Horarios Comerciales 
dictado por el Gobierno cen­
tral, "es una norma impues­
ta desde la fuerza y para los 
fuertes", ya que "no por 
abrir más horas se va a ven­
der más y más barato, sino al 
contrario, ge van a incremen-

:4 t tn |^ |98Sk^os y se pone 
• eáPpiéíígio'á equilibrio finan­

ciero y la competitividad del 
sector". 

Por ello, el Gobierno re­
gional modificó por unani­
midad la Ley del Comercio 
Minorista de CastUla-La 
Mancha. Para Berenguel, re­
sulta evidente que para que 
un mercado funcione es ne-

Hasta junio se 
han concedido 
593 millones 

en subvenciones 
(d pequeño 
comercio 

cesaría la regulación de los 
horarios comerciales, que se 
persiga la venta con pérdida, 
que se vigilen las cuotas de 
mercado, y que se actúe de 
manera muy rigurosa en la 
autorización de implanta­
ción de grandes superficies 
para mantener el sistema de 
distribución. 

Postura de los grandes 

Por parte de la Aso-
ciacióntNaciqnsl de.Grandes 
Empresas de Distribución 
(ANGED), se explica que es­
te tipo dé éstafjíeclrtíienttos-' 
aparecen para responder a 
una demanda y una evolu­
ción de la sociedad. Una so­
ciedad en la que en muchas 
ocasiones la construcción de 
grandes urbanizaciones no 
ha dado tiempo a que se 
construya también un entra­
mado comercial. 

De hecho las grandes su­
perficies no suelen estar den­
tro de las ciudades sino a las 
afueras, las servidumbres de 
la vida moderna impiden 
que se puedan realizar las 

compras en horarios norma­
les, y ahí están ellas para 
ofrecer ese servicio. Esto uni­
do a que al ser complejos de 
ocio permiten también su 
utilización por las familias 
en fines de semana. 

Respecto a la liberaliza-
ción total de horarios, las 
mismas fuentes señalan que 
abrir todos los días tendrá 
sentido en algunos lugares y 
zonas que lo demanden, 
porque realmente también a 
este tipo de empresas les re­
sulta muy gravo.so mantener 
una plantilla todo un domin­
go si no hay ventas. En este 
sentido, ponía como ejem­
plo, que la apertura de hora­
rios de las 72 horas a las 90 
no ha sido utilizado por to­
das las grandes superficies. 

También entienden que la 
instalación de una gran su­
perficie puede tener un im­
pacto que se controlar , pero 
también creen que existe a 
veces un excesivo interven­
cionismo, por ello abogan 
para que cuando se planteé 
un debate sobre este tema se 
haga con rigor, ya que, insis­
ten, que lo que ellos hacen es 
dar una respuesta básica a 
una demanda social. Un ejem­
plo de intervencionismo lo 
ponen al sefialar que en mu-

'difls'ocasiones' 'sfr' desvían"' 
grandes inversiones, por no 
dejar instalar una gran super­
ficie en determinadas zonas. 

Por otro lado, creen que el 
sector de grandes superficies 
puede seguir creciendo y dtan 
que en Francia hay el doble de 
grandes superficies que en Es­
paña. 

En los últimos cuatro años 
han invertido una media de 
300.000 millones anuales y han 
ofrecido crear 18.000 puestos 
de trabajo en Madrid si les de­
jan abrir los domingos. 

EL PEQUEÑO COMERCÍO 
Se iretomairán las acciones en contra de la 

liberalización total de horaríos 
La liberalización total de horarios para el 

año 2004 preocupa al comercio minorista y 
aunque últimamente no se han oído tantas 
quejas como a primeros de año, en enero se 
retomarán las reuniones en el seno de la 
Confederación de Empresarios de Comercio 
para ver que medidas se pueden realizar. 
Así lo anunciaba a este semanario, Arturo 
Mesa, secretario proviticial de Comercio en Ciudad Real, que siguen conven­
cidos que este Decreto liberalizador de horarios es nefasto para el sector. Un 
sector el del comercio minorista, que no podría aguantar los costes que le 
supondría abrirl los siete días a la semana además de los festivos. Arturo 
Mesa insistía en que esta apertura no es imprescindible y que con la situación 
actual el consumidor está lo suficientemente atendido. Lo que sucede- apun­
ta- es que las grandes superficies tienen una oferta de ocio y £S la ventaja con 
la que cuentan para atraer al consumidor a comprar un domingo o un festivo. 

•rr^ U..,-.^^'^avvV..rrT-^ 

En esta imagen de archivo, Santolaya con otros representantes de la Cámara toledana. 

Atendidas 1.624 consultas 
de Promoción Empresarial 
La Cámara de Comercio de Toledo presentó un avance 

de su M.emoria de Actividades del año 2001 
A. I .M. 

Toledo 

Las consultas atendidas 
por el Departamento de 
Promoción Empresarial de 
la Cámara de Comercio de 
Toledo han ascendido este 
año a 1.6247-Bst€~uí»a.^» 
los datos que se recoge en 
el• avancé ífé̂  1á Mérhbñl"' 
de Actividades del ente ca­
meral, en el que se realiza 
un exhaustivo repaso a to­
das las actividades y servi­
cios prestados durante el 
año que ahora se acaba. 

De estas consultas el 
31,16%, 506, se referían a 
tecnología, calidad y pro­
piedad industrial. Ayudas, 
subvenciones y finan­
ciación fueron el objeto de 
casi 400 consultas, mien­
tras que la creación de em­

presas suscitó 283 requeri­
mientos en el Departa­
mento de Promoción Em­
presarial. 

En dicha memoria tam­
bién se hace mención al 
área de promoción exte-

-Já6K»,«a4fe»&.§£,Jjan^a'endi-
do 878 consultas hasta el 

En la introducción de 
este documento, el presi­
dente de la Cámara de Co­
mercio de Toledo, Jesús 
Santolaya, se refiere a este 
año como "un período que 
marca el final y el princi­
pio de una etapa, por mor 
de las próximas elecciones 
que celebrarán las Cáma­
ras, y en el que han queda­
do definitivamente estruc­
turadas las grandes líneas 
de trabajo y el nuevo enfo­

que de apertura y colabo­
ración..". 

A pesar de hacer men­
ción a la pronta llegada de 
las elecciones en las Cáma­
ras de Comercio, Santola­
ya no desveló en el trans­
curso de una comida cele-

lá-'qtrFSe^frtiífSla tteftíiS 
ria de la institución, si se 
presentará o no a la reelec­
ción. 

Aunque todo apunta a 
que será así, el actual prenjí:^ 
sidente de la Cámara &6liÍ'M-'' 
señaló que hasta el 18 de 
enero no se abre la presen­
tación de candidaturas, 
que durará hasta el mes si­
guiente. Las elecciones se 
espera que tengan lugar 
en el mes de marzo en las 
cinco cámaras de la región. 

Las Cámaras piden más 
ayudas para la exportación 

REDACCIÓN 

C-LM 

Las Cámaras de Comercio 
de Castilla-La Mancha 
van a reclamar a todas las 
administraciones compe­
tentes más ayudas para 
que las empresas puedan 
exportar más y a más paí­
ses, como una garantía 
frente a los crecientes rie­
gos inherentes al nuevo 
clima de desaceleración 
económica internacional. 

Para el presidente del 
Consejo Regional de Cá­
maras, Juan Antonio Le­

ón, los últimos datos co­
nocidos de exportaciones 
regionales, que indican 
que hasta septiembre cre­
cieron un 12,3 por ciento 
de media, evidencian el 
buen comportamiento de 
cientos de empresas cas-
tellano-manchegas que 
venden fuera de España. 

Para las Cámaras, es 
preciso ayudar más a 
nuevas empresas de la re­
gión para que puedan sa­
lir a vender fuera de Es­
paña, ya que está demos­
trada la rentabilidad del 

dinero invertido en pro­
moción exportadora y lo 
sensible que son las em­
presas a las ayudas en es­
te campo. 

Para el presidente del 
Consejo Regional de Cá­
maras, Castilla-La Man­
cha debe aprovechar la fa­
vorable coyuntura econó­
mica por la que va crecer 
este año un 3 por ciento, 2 
décimas más que la me­
dia nacional, según el in­
forme Hispalink que pa­
trocina las Cámaras espa­
ñolas. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/12/2001.



VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

£ MPRESAS 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

Mientrító, la consejera de Industria sô̂ ^̂̂ ^̂  

Sodicaman cierra el año 
con un nuevo presidente 

R E D A C C I O N / A . I . M . 

Guadalajara 

El Consejo de Administración 
de la Sociedad de Desarrollo 
Industrial de Castilla-La Man­
cha (Sodicaman) ha elegido re­
cientemente a Javier Goizueta, 
presidente de esta compañía 
con el objetivo central de forta­
lecer e impulsar iniciativas 
empresariales, en una apuesta 
decidida por el desarrollo dd 
t ^ o jjToductivo en Castilla-
La Mancha, según afirma la 
Sociedad Estatal de Partidpa-
dones Industriales (SEPI) en 
una nota de prensa. 

Este nombramiento se pro­
duce tras casi siete meses en 
los que la Presidencia de Sodi­
caman ha estado vacante. En 
qste sentido cabe recordar, que 
Félix Pérez, fue sustituido co­
mo presidente de esta empre-

La Sepi anuncia que esta sociedad tendrá un papel preenúnente en 
el impulso de proyectx)s de diversificación en la zona de Almadén 

sa el pasado 28 de mayo por 
Alberto López, el cual dimitió 
dos días después, por lo que 
desde entonces hasta ahora no 
ha habido máximo responsa­
ble en Sodicaman. 

La Sepi en su nota de pren­
sa asegura que en línea con la 
filosofía que rige los prindpios 
de actuadón de dicha sode-
dad estatal, Sodicaman busca 
impulsar proyectos empresa­
riales que contribuyan al desa­
rrollo y consolidadón del teji­
do empresarial en Castilla-La 
Mancha. 

En esta línea, anuncian que 
la Sodedad para el Desarrollo 
Industrial de Castilla-La Man­
cha tendrá un papel preemi­
nente en el impulso de proyec-

La participación social en Sodicaman 

«SEPI 
«CCM 

«Junta de Comunidades 

«Diputación de Ciudad Real 

«Diputación de Cuenca 

«Caja Guadalajara 

'^Diputación de Albacete 

«Diputación de Guadalajara 

« Diputación de Toledo 

5 1 % 
11,82% 

9,6% 

5,91% 

5,91% 

3,94% 

3,94% 

3,94% 

3,94% 

los de diversificadón en la zo- sa), que el próximo mes de 
na de Almadén, complemen- enero SEPI presentará a los 
taríos con el Plan de Empresa agentes sociales. 
de Minas de Almadén (Maya- La corisejera de Industria, 

Araceli Muñoz, por su piarte, 
el pasado viernes, mantuvo 
una reunión con el presidente 
de la Sodedad Estatal de Par-
tidpadones Industriales, Igna-
do Ruiz-Jarabo, en la que le 
solidtó, una vez más, la venta 
de Sodicaman a la Comuni­
dad de Castilla-La Mancha. 

Según una nota emitida 
por la Junta de Castilla-La 
Mancha, en abril de este año 
se llegó un acuerdo con el aiv 
tenor responsable del Sepi, Pe­
dro Perreras, para la venta al 
Gobierno regional del 51% dd 
acdonariado de Sodicaman, y 
se establedó que en d plazo 
de 15 días se determinaría d 
procedimiento de venta más 
adecuado. Sin embargo, desde 

Breve 
Curriculum 

Javier Goizueta, licencia­
do en Derecho, master en 
Derecho Comunitario por 
la Escuela Diplomática e 
inspector de Aduanas y de 
Hacienda, cuenta con una 
amplia experiencia de 
gestión pública. Entre los 
años 1987 y 1997 formó 
parte de la Delegadón Es­
pañola ante la Unión Eu­
ropea, como consejero en 
la Representación Perma­
nente de España en la UE, 
y desde 1997 era Director 
General de Aduanas de la 
Agencia Tributaria. Ha si­
do también, vicepresiden­
te de la Oi^anización 
Mondja) de Aduana». 

entonces la Junta no ha recibi­
do respuesta sobre este acuer­
do verbal. 

Así las cosas, d anundo re­
alizado por la Sepi sobre los 
futuros planes para Sodica­
man no hace pensar en que se 
vaya a realizar, por lo menos a 
corto plazo, esta venta que la 
Junta viene redamando desde 
hace años. 
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la fábrica de quesos está llevan^ a cabo importantes esfuerzos inversores 

RÍO Mayor elaborará 
250.000 kilos en 2002 

A L I C I A SÁNCHEZ 

(Caracenilla) Cuenca 

Río Mayor de Caracenilla 
se constituyó en S.A.T. 
para profesionalizar la 
empresa familiar en el 
año 1984. Desde entonces 
se ha caracterizado por 
conjugar tradición e in-
c o r p o r a r 
nuevas tec­
nologías en 
su cadena de 

Sus principales mercados se encuentran 
en Cuenca, M^adrid, Valencia e Ihiza 

Allied Domecq entra 
en la D.O. ^Mancha' 

y Valdepeñas' 
Culmina con éxito la OPA 
sobre Bodegas y Bebidas 

En breve la 

t ros/día . La producción 
anual prevista para este 
año es de 200.000 kilos, 
aumentándola hasta los 
250.000 kilos en el año 

2002 (un 20% 
más), si se 
cumplen las 
expectativas. 

p r o d u c c i ó n , fjrma instalará P ^ ^ ello du­
que está per­
mitiendo a 
esta fábrica 
de quesos 
in t roduc i r se 
en medianas 
superficies a 
nivel local en Cuenca, co­
mo Alcosto y reciente­
mente en Champion, 
además de en otros pun­
tos de venta de la provin­
cia conquense, Madrid y 
Valencia; |)'flftcSi5álitténte. 

También se realizan 
t r a n s a c c i o n e s 
más esporádi­
cas con Ibiza, 
p r e c i s a m e n t e 

un nuevo 
saladero con 

una capacidad 
de 3.000 kilos 

de un queso opayalgcreodón 
de Burgos que -t 
también fabri­
ca la empresa. 

Río Mayor, 
que comenzó 
con una pro­
ducción media 
en tomo a los 2.000 litros 
diarios en los meses de 
primavera, prevé alcan­
zar los 10.000 el próximo 
año, estando en la actua­
lidad en u n ritmo de ela­
boración de 7.000 li-

rante 2001 se 
han llevado a 
cabo nuevas 
inversiones en 
aras a aumen­
tar la capaci­
dad de pro­

ducción. Dichas inversio­
nes se han materializado 
en una llenadora de mol­
des y una nueva desnata- ' 
dora de 6.000 li tros/ho­
ra. 

"En próximas fechas 
instalaremos un nuevo 

saladero pa­
ra el queso, 
con una ca­
pacidad de 
3.000 kilos", 
señalaba el 
gerente de 
Río Mayor, 
José María 
García. 
Los princi­
pales pro­

ductos de Río Mayor son 
el queso de oveja, cura­
do, semicurado y tierno 
y el de mezcla, así como 
una menor producción 
de queso de Burgos. Las 
marcas bajo las que se 

La empresa tiene una facturación media de 140 millones. 

Rio Mayor 

cansorao 
exportador de 
cfuesoenla 

región 

comercializan son "La er­
mita" y "Río Mayor" 

La dirección de la em­
presa trabaja para am­
pliar nuevos mercados 
señalando que "a pesar 
de la dura competitivi-
dad hay que reconocer 
que estar cerra vie M*i-
drid es una ver-taja para 
las empresas". Ei merca 
do exterior también está 
dentro de las miras ;"le 
esta joven empresa. Para 
ello y a través de la Aso­
ciación de Fabricantes de 
Queso, se está trabajando 
en agilizar el Consorcio 
de Exportación de em­
presas de Queso así co­
mo para crear una Deno­

minación d'= Origen que 
pr'Hej.i con un aval de 
calidad las actuales pro­
ducciones de queso de la 
provincia. 

La empresa, que ela­
bora un queso semiarte 
sano con paños en lugar 
de cun moldes microp'er-
forados, se abastece en-
un 5% de leche propia a 
través de un rebaño de 
300 ovejas. El resto es le­
che procedente de gana­
deros de la comarca, que 
pasa unos exhaustivos 
controles de calidad, tan­
to internos en la propia 
empresa como otro exter­
no por un laboratorio de 
la intei-profesional. 

M' JOSÉ G.-CERVIGÓW 

Ciudad Real 

> La multinacional británica 
^ • llied Domecq, que 
< comercializa algunas de 

las marcas más consumi­
das en el 
mundo, como 
el whisky 

Ballantine's o 
la ginebra Bee-
feater, se ha 
quedado final­
mente con 
Bodegas y 
Bebidas, la pri­
mera empresa 
vitivinícola de 
España, tras coronarse con 
éxito la oferta pública de 
adquisición de acciones 
(OPA) lanzada en el mes 
de octubre. 

Esta compra le ha 
supuesto al gigante britá­
nico un desembolso de 
46.455 millones de pesetas 
(279 millones de euros) y 
asegurar su presencia en 

, media docena de denomi­
naciones de origen, entre 
ellas "La Mancha" y "Val­
depeñas", dentro de su 
clara apuesta por el vino, 
sobre todo, teniendo en 
cuenta que el potencial de 

• crecimiento de este merca-
: do es mayor que el de los 

licores. 

De hecho, sus planes 
; respecto a su nueva filial es 
'. fusionarla con Bodegas 
; Domecq, sociedad en la 
: que hasta ahora desarrolla-
: ba su operativa en el nego-
; ció del vino de Rioja. 

La compra le 
ha supuesto al 

gigante 
británico un 

desembolso de 
46AS5 mSlones 

Allied Domecq gestio­
nará en la región la bodega 
"Casa de la Viña", dentro 
de la denominación de ori­
gen "Valdepeñas", y dos 
bodegas en Alcázar de San 

Juan y Cinco 
Casas (Ciu­
dad Real) bajo 
las directrices 
de la denomi­
nación "La 
Mancha". 
Entre las tres, 
suman 78 
millones de 
litros de capa­
cidad, siendo 

la de Alcázar de San Juan 
una de las bodegas más 
importantes de La Man­
cha. 

En cuanto a "Casa de la 
Viña", que cuenta con 250 
hectáreas de viñedo propio 
y una producción de cinco 
millones de bQtf U^^^sJabo-
ra un excelente vino reser­
va del mismo nombre, que 
exporta a Reino Unido, 
Suecia y Holanda. 

Esta decisión de embar­
carse decididamente en el 
mercado del vino ha lleva­
do a esta empresa, con una 
facturación de 1,1 billones 
de pesetas y un beneficio 
de 20.500 millones de pese­
tas, a adquirir reciente­
mente dos bodegas de 
vino en Argentina. Tiene 
otra más en California y ha 
incrementado su partici­
pación en la distribuidora 
más grande de vinos de 
Nueva Zelanda. 

La producción de la desaparecida 
Bodegas Nieto câ ó̂ un 30% 

F. J . LLANA NETO 

Puebla de Almoradiel (Toledo) 

Las malas temperaturas 
han provocado que la 
producción de la desapa­
recida Bodegas Nieto se 
redujera cerca de un 30% 
con respecto a la obtenida 
en el pasado año, según 
señala Miguel Ángel 
Nieto, uno de los miem­
bros de la familia que 
gerentaba la sociedad. 

Aunque la empresa 
bodeguera ya ha desapa­
recido como tal, sigue 
recogiendo uva para la 
elaboración de vino de 
mesa por parte de la com­
pañía Félix Solís, que 
tiene arrendada la totali­
dad de su producción. 

El arrendamiento tam­
bién afecta a las instala­
ciones situadas en la loca­
lidad toledana de La Pue­

bla de Almoradiel, que 
tienen una superíicis 
aproximada de 12.000 
metros cuadrados, y en la 
que se ubican más de 
veinte depósitos metáli­
cos de acero inoxidable v 
tres naves con más de 70 
depósitos de cemento. 

Las infraestructuras se 
completan con varias 
prensas continuas para la 
uva, tres descargadores y 

maquinaria para la elabo­
ración en frío. 

En los úlUmos años la 
exti.ata Bodegas Nieto 
había obtenido una pro­
ducción estable, que osci­
laba entre los diez y quin­
ce millones de kilos de 
uva, entre blancas y tin­
tas, aunque ahora se 
encuentra inmersa en el 
Plan de Reestructuración 
de Viñedo. Toda la producción está arrendada a Félix Solis. 
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F. J . LLANA NIETO 

Quintanar de la Orden (Toledo) 

Hace dos años, el grupo 
bodeguero alavés Faustino 
Martínez decidió dar el 
gran paso de entrar en Cas­
tilla-La Mancha con wna 
empresa propia y constitu­
yó Bodegas Leganza, con 
un capital social cercano a 
los quinientos millones de 
pesetas (tres millones de 
euros). Hoy, dos años des­
pués, la compañía va a 
completar el ciclo de plan­
tación de viñedo en la finca 
de 500 hectáreas (350 de vi­
ña) que adquirió en Los Hi-
n o j o s o s 
(Cuenca), ya 
que inicial-
mente la su­
perficie de és­
ta se dedica­
ban a la plan­
tación de uva 
para la elabo­
ración de vi­
no blanco. 

Según se 
señala desde Faustino Mar­
tínez, Bodegas Leganza sa­
cará el próximo año el pri­
mer reserva, "del que no se 
comercializarán más de 
120.000 botellas, ya que el 
público al que se dirige es 
de alto standing". 

La empresa, perteneciente a Faustino Martínez, sacará el próxirno año su primer reserva 

Bodegas Leganza completa su 
ciclo de plantación de viñedo 

Entre los principcdes objetivos comerciales se encuentra 
instalar 5.000 barricas nuevas en su bodega 

En estos momentos la 
empresa bodeguera ya ven­
de crianza del año 97, que 
ha sido recomendado en la 

prestigiosa 
revista del 
sector viní­
cola Wine 
Espectator. 
Las instala­
ciones de 
B o d e g a s 
Leganza se 
encuentran 
situadas en 
la localidad 

toledana de Quintanar de 
la Orden, y están dotadas 
de la tecnología más avan­
zada del momento, para 
adaptar la producción a las 
necesidades industriales 
del momento. 

Así, por ejemplo, posee 

Todos los caldos 
se comercializan 

hajo la 
Denominación 

de Origen 
La Mancha 

pequeños depósitos de ace­
ro, las naves están climati-
zadas y el área de barrica 
es completamente nuova. 
Entre los objetivos princi­
pales a corto plazo se en­
cuentra instalar 5.0ÜÜ barri­
cas nuevas e ir consolidán­
dose en nuevos mercados. 

Además de la actividad 
propia de elaboración, 
crianza, embotellado y 
compraventa de vinos y 
derivados, la empresa se 
dedica a la fabricación de 
envases, recipientes, emba­
lajes, accesorios, etiquetas y 
envases relacionados con la 
actividad vitivinícola. 

La tradicional vocación 
exportadora de Faustino 
Martínez es el principal 
motivo por el que la mayor 
parte de los vinos' obleni-

La finca tiene una superficie de 500 hectáreas. 

dos y comercializados bajo 
la Denominación de Origen 
La Mancha se venden en el 
exterior. Así, en estos mo­
mentos casi el 70% de la 
producción se vende fuera 
del territorio nacional, fun­

damentalmente a países 
nórdicos, Gran Bretaña y 
Estados Unidos, "aprove­
chando los canales de dis­
tribución del grupo ala­
vés", según añaden las 
núsmas fuentes. 

Aunque desde Faustino 
Martínez no se han querido 
desvelar los objetivos eco­
nómicos previstos para los 
próximos años, sí se ha ma­
tizado que la mayor parte 
del volumen de ventas de 
Bodegas Leganza va a pro­
venir del crianza, del que 
se venderán inicialmente 
cerca de 700.000 botellas. 

En este sentido, se ex­
plica que en estos momen­
tos la empresa bodeguera 
está en la fase de "hacer 
marca", para lo que se está 
acudiendo a las principa­
les ferias del sector, tanto 
nacionales como interna­
cionales. 

Condesa de Leganza es 
la marca con la que se co­
mercializan sus caldos y 
también con la que lo ha­
rán el reserva y el gran re­
serva, ya que se está reali­
zando ur\a importante la­
bor de promoción. 

MoviStar Plus Programa de puntos 

¿Sabe cuántos puntos tiene acumulados? 

Consiga un 
móvil nuevo con 
el Programa de 
Puntos de 
MoviStar Plus* 

''msíM'if-

Ui ^Ol JES 
.- ,.,-,5 

Con el Programa de Purttos de MoviStar Plus, Vd. acumula puntos cada mes. 

¿Sabia que puede canjearlos en Comercial Telefónica de Castilla la Mancha por 

un móvil nuevo? Venga y elija el terminal que más se ajuste a sus necesidades. 

Distribuidor Oficial 

'JéJejírmir/i 
MoviStar 

' Condiciones según Catálogo Programa Puntos MoviStat Plus 

Atención al Cliente: 

902 16 00 33 

Hnos. Becerril, 30 • 16004 CUENCA 

Delegaciones: C/ Ramón y CajaJ, 57 
16004 CUENCA 

C/ San Antonio, 6 
02001 ALBACETE 

¥omercial 
elefóníca 

de Castilla la Mancha, S.L 

GRUPO \3H\leo 
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Más de 300 empresas dê î ^̂ ^ 

Nanzanaires y Almadén se 
unen pam prevenir accidentes 

M* JOSÉ G.-CERVIGÓN 

Ciudad Real 

Unas 300 empresas de las 
comarcas cludadrealeñas 
de Manzanares y Alma­
dén se beneficiarán del 
convenio suscrito entre 
Jóvenes Innovadores, y la 
asociación de empresa­
rios de Almadén, con el 
que se pretende funda­
mentalmente reducir la 
siniestralidad poniendo 
gdaiuriíkrctta:, ift«.ti vidades 
paBa^'pBWí^tif y.iatajar 
conjuntamente los acci­
dentes laborales. 

El acuerdo, rubricado 
por los presidentes de 
ambas asociaciones, 
Alfonso Contreras y José 
Manuel Úbeda respecti­
vamente, pretende aunar 
esfuerzos, optimizar cos­
tes y exportar experien­
cias que hayan demostra­
do su eficacia y eficiencia 

"árf 6^6'baíh^t)*taft'!Sfeft5i»' 
ble. 

Es el caso del servicio 
de prevención de riesgos 
laborales mancomunado, 
denominado "Innova", 
que ya funciona desde 
hace un año aproximada­
mente en las 60 pequeñas 
y medianas empresas 
asociadas a "Jóvenes 
innovadores", entidad 
sin ánimo de lucro y que, 
según remarcaba Alfonso 
Contreras, "cubre huecos 
donde no llegan otros, 
demostrando ser una fór­
mula viable y exporta­
ble". 

Este servicio, según 
explicaba Félix Rodrí-

\jx hsoóacvm de Empresarios de Almadén y 
Jóvenes Innovadores han suscrito un convenio 

En la imagen, los finnantes del acuerdo en pro de la prevendón de los riesgos laborales. 

guez, técnico superior en 
Prevención de Riesgos 
tJabof aie? y une tte sus 
responsables, es más cer­
cano, se adapta a las 
necesidades 
de los 
empresarios 
y resulta 
mucho más 
ágil y rápi­
do. 

A d e m á s 
de tutelar la 
puesta en 
marcha de 
esta iniciati­
va en la comarca de 
Almadén, por la que los 
empresarios están 
demostrando una sensi­
bilidad creciente, se lle­
varán a cabo campañas 

El acuerdo 
pretende optimizar 

costes y extxntar 
experiencias que 

hayan demostrado 
su eficiencia 

de difusión e informa­
ción entre las 300 empre­
sas mencionadas sobre la 
normativa vigente en 
materia de prevención y 

evaluación 
de riesgos 
laborales. 
T a m b i é n 
se prepa­
rarán con­
juntamen­
te criterios 
y modelos 
para una 
c o r r e c t a 
e l a b o r a ­

ción de Planes de Pre­
vención en todas estas 
empresas, además de 
orientar sobre las pro­
puestas técnicas necesa­
rias para reducir la 

siniestralidad laboral en 
ambas comarcas cluda­
drealeñas. 

Contreras indicaba a 
este semanario la idonei­
dad de este acuerdo, ya 
que está garantizada la 
rentabilidad derivada de 
la inversión en cultura 
preventiva y profesiona-
lización en el puesto de 
trabajo. Jóvenes Innova­
dores, que agrupa a 
empresas de Manzana­
res, Valdepeñas, Alcázar 
de San Juan, Membrilla y 
Torre de Juan Abad, tra­
baja ya en la puesta en 
marcha de otros servicios 
para sus asociados, como 
son departarnentos de 
calidad, marketing y 
medio ambiente. 

Picazo contairá con 
una cooperativa de 

textil 
La empresa, que comenzará a funcionar 
el prójdmo año, empleará a 20 mujeres 

RODOLFO LLOPIS 

La iniciativa 
ha sido 

respaldada por 
el 

Ayuntamiento 
y la Junta 

Cuenca 

El ayuntamiento de El 
Picazo y la Consejería de 
Administraciones Públi­
cas del Gobierno regio­
nal han promovido la 
creación de 
una coopera­
tiva de muje­
res que estará 
dedicada a la 
confección de 
prendas de 
vestir, una 
vez concluyan 
las obras de 
construcción 
de la nave donde su ubi­
cará esta nueva empresa 
que dará trabajo a unas 
veinte personas del 
municipio de Picazo, 
principalmente, y de 
otras localidades cerca­
nas. 

Con este 
e m p r e s a r i a l 
que se está 
desarrollando 
en un solar de 
p r o p i e d a d 
municipal sito 
en la calle El 
Molino, el 
consistorio de 
Picazo que 
preside Joa­
quín Sáiz pre­
tende reducir el índice 
de paro principalmente 
en el colectivo de muje­
res. La cooperativa de 
confección textil dispon­
drá de unas instalaciones 
de 600 metros cuadrados fecha precisa. 

proyecto 

La cooperativa 
dispondrá de 

unas 
instalaciones 

de 600 metros 
cuadrados 

y en su construcción se 
está invirtiendo un pre­
supuesto de 20 millones 
de pesetas que aporta 
íntegramente la adminis­
tración autonómica a tra­
vés del departamento de 

Administra­
ciones Públi­
cas y el 
Fondo de 
Acción Espe­
cial depen­
diente de' la 
presidencia 
de la Junta 
de Comuni­
dades. 

El alcalde de El Picazo, 
Joaquín Sáiz, ha declara­
do al semanario Econo-
mía y Empresas de Casti-
lia-La Mancha que la 
producción de la futura 
cooperativa se destinará 
a las grandes cadenas 
dedicadas a la venta de 

prendas de 
vestir. Antes 
de que se ini­
cie la pro­
ducción la 
Cooperativa 
i m p a r t i r á 
unos cursos 
de forma­
ción para 
cualificar a 
las mujeres 

que vayan a trabajar en 
este nuevo centro de tra­
bajo que se espera entre 
en funcionamiento 

durante el año 2002, aun­
que aún no se conoce la 

El portal de ínsula Bairataiia 
comienza a andar en enero 
A.S. 

Toledo 

La Fundación ínsula Bara­
taría pondrá en marcha en 
enero su portal de internet 
que aglutinará toda la 
información de interés que 
se genere en y para la 
Comunidad Autónoma. 

Así lo ha señalado el 
consejero de Ciencia y Tec­
nología, Isidro Hernández 
Perlines, quien asistió a la 

reunión del Patronato de la 
Fundación ínsula Barata­
rla, donde se analizó el pro­
yecto definitivo del portal 
en Internet, denominado 
"castillalamancha.es". 

Según dijo, el portal 
supondrá un "aldabonazo 
muy importante" para que 
administraciones, institu­
ciones, organizaciones, 
empresas, e individuos 
puedan incorporarse de 

forma plena a la sociedad 
de la información, hacien­
do hincapié en que "cual­
quier ciudadano, en cual­
quier punto del mundo y a 
cualquier hora del día, 
tecleando 'castillalaman-
cha.es", podrá acceder a 
toda la información que se 
genere en Castilla-La Man­
cha", dijo el consejero, 
quien explicó que el nuevo 
portal aglutinará multitud 

de páginas webs y elemen­
tos de información e inte­
rés. 

Los empresarios caste-
Uano-manchegos, a través 
de las Cámaras de Comer­
cio y las asociaciones 
empresariales, participarán 
también en este proyecto, 
que incluirá una platafor­
ma de comercio electróni­
co, destacó el consejero de 
Ciencia y Tecnología. —\—— " " """ 

La Fundación se ha reunido para analizar el proyecto definitivo. 
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MówicA MORENO 

La Roda (Albacete) 

El año 2001 ha sido un 
buen ejercicio para la 
empresa Pinturas Ado-
ral, ubicada en la locali­
dad albacetense de La 
Roda, pues según ha in­
dicado el presidente-
consejero, Mariano Cas­
tillo, van a crecer en tor­
no a un 22%. Este creci­
miento ha sido debido 
fundamentalmente a 
que Adoral ha sacado al 
mercado nuevos pro­
ductos co­
mo un es­
malte in­
dustrial pa­
ra chapa 
galvanizada 
o una pintu­
ra a base de 
silicato de 
gran resis­
tencias a la 
luz. 

En la actualidad Pin­
turas Adoral, que fabri­
ca pinturas plásticas, re­
vestimientos lisos y ru­
gosos, etc., produce 
13.000.000 de kUos de 
pintura, cantidad que se 

yende 4 exterior el 10% dé su producción, fundamentalmente a Fra^ 

Pinturas Adoral ha crecido 
en el año 2001 un 22% 

Se encuentra 
en proceso 

de adaptación 
delasnomias 

ISO 9001 
y 14001 

va incrementando todos 
los -años pues "intenta­
mos lanzar al mercado 
nuevos productos y de 
mejor calidad", añade 
Castillo. 

Pinturas Adoral se 
encuentra en 
proceso de 
adaptación de 
la certifica­
ción ISO 9001 
y 14.001, sien­
do la única de 
las empresas 
del sector de 
La Roda que 
en estos mo­
mentos está 

implantando esta última 
ISO. "Esperamos que el 
proceso esté concluido 
en mayo o junio del pró­
ximo año", manifiesta 
Mariano Castillo. 

El territorio español 

La empresa de La Roda, que fabrica todo tipo de esmaltes y 
revestimientos, produce 13,000*000 de Idios al año 

S» encuentra en unas instalaciones de 3.000 m^. 

es el principal mercado 
donde Pinturas Adoral 
comercializa sus pro­
ductos, aunque el 10% 
de su producción se 

vende al exterior, funda­
mentalmente en Portu­
gal y Francia. En el país 
vecino están introduci­
dos mediante una em­

presa filial, llamada Ste 
Nouvelle Adoral France 
(Jouy de Josas-París). 

"Durante este ejer­
cicio nos hemos consoli­
dado en las Islas Cana­
rias y Baleares, territo­
rios que hasta ahora no 
habíamos tocado, activi­
dad en la que seguire­
mos incidiendo durante 
el año 2002", explica Ma­
riano Castillo 

De cara al futuro esta 
firma albacetense tiene 
en proyecto sacar nuevas 
variedades de pintura, 
así como consolidar los 
que ha lanzado este año, 
que son Galvapin, Mado-
ral y Silitone. "Todavía 
no está muy concretado 

•.•.•. • > * fcftS • f •r*,ñ-.1 •••*> 

pues el hecho de desarro­
llar un nuevo esmalte su­
pone realizar inversiones 
superiores a los 6 millo­
nes de pesetas", comenta 
el presidente-consejero 
de Pinturas Adoral. 

Esta empresa se en­
cuentra ubicada en unos 
terrenos de 9.000 metros 
cuadrados, de los que 
3.000 metros cuadrados 
están cubiertos. Cuenta 
con ima plantilla de 36 
trabajadores y una flota 
de siete vehículos con ca­
pacidad para veinte toite-
ladas y cuatro furgone­
tas. 

Pinturas Adoral co­
menzó su actividad en 
La Roda en 1992. 
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Empresmos de discoteca^ 

Los hosteleros denuncian I 
la competencia desleal 

J.M.MIRANDA 

Guadalajara 

La Asociación Provincial 
de Empresarios de Salas 
de Fiestas, Baile y Disco­
tecas ha desarrollado a lo 
largo de este mes distin­
tas actua-

Exigen que todos los locales 
Fin de año y Reyes tengan 

que abren en 
los permisos 

C l o n e s 
p a r a 
d e f e n d e r , 
una vez 
más, los 
i n t e r e s e s 
del sector 
frente a la 
c e l e b r a ­
ción de 
f i e s t a s 
durante la Navidad, en 
concreto y de manera 
fundamental para Fin de 
Año y Reyes, en locales 
que no cumplen la nor­
mativa que regula esta 
actividad. 

La Junta directiva de 
la Asociación, integrada 
en la Confederación Pro­
vincial de Empresar ios 
de Guadalajara (Copeg), 
se ha reunido con el sub­
delegado del gobierno, 
Jonás Picazo, el comisa­
rio de la Policía 
NAcional y con el 
comandante-jefe de la 
Guardia Civil para expo­
ner su preocupación. 

En la reunión, los 
empresar ios afectados 
plantearon una vez más 
su queja, que se repite 
anualmente por estas 
fechas, y que consiste 
fundamentalmente en la 
necesidad de atajar la 
competencia desleal en el 

El sector en 
Qudalajara se ha 
reunido con las 

autoridades para 
cMffr control contra 
los locales üegales 

sector, y para ello, van a 
remitir a las autoridades 
competentes un listado 

con los esta­
b l e c i m i e n ­
tos que 
s u p u e s t a ­
mente no 
c u m p l e n 
con la nor­
mativa exi­
gida. 
De momen­
to, el subde­
legado de 

Gobierno en esta provin­
cia se ha comprometido a 
colaborar con la aso­
ciación a través d elas 
Juntas Locales de Seguri­
dad, y en colaboración 
con el resto de las instan­
cias competentes. 

Esta misma queja se 
ha hecho llegar también 
a la delegada de la Junta, 
Magdalena Valerio, 
quien aseguró a los 
empresarios que desde la 
Delegación se había 
remitido un escrito a los 
Ayuntamientos, aproxi­
madamente a una veinte­
na, en el que se exponen 
los requisitos que deben 
cumplir aquellos estable­
cimientos que quieran 
celebrar fiestas de fin de 
año y Reyes, entre los 
que debe figurar la pose­
sión de una licencia 
municipal, solicitud de 
autorización, informe 
favorable sobre condicio-

El sector se ve habitualmente perjudicado en estas fechas. 

nes de seguridad, hora­
rio y pago de tasas 
correspondientes. 

A este respecto, la 
Delegación ya ha recibi­
do tres solicitudes en 
toda la provincia. 

La Asociación, en su 
campaña contra la com­
petencia ilegal con moti­
vo de las fiestas de fin de 
año y Reyes, ha acordado 
en una asamblea instar a 
los ayuntamientos a que 
paralicen las fiestas no 
autorizadas en aquellos 
lugares en los que la aso­
ciación tenga constancia 
de que estas se van a lle­
var a cabo, y así se lo van 
a hacer llegar también a 
la Delegación de la Junta. 

La asociación, de cara 
a la celebración de estas 
fiestas y en concreto de 
las que e realizan en loca­
les no autorizados y sin 
contar con la autoriza­
ción pertinente, anuncia­
das en vallas, quiere 
transmitir al público una 
serie de advertencias que 
pasan por señalar que 
están cometiendo una 
infracción, y anuncia su 
intención de emplear 
todos los medios legales 
de que dispone para que 
las autoridades compe­
tentes persigan e impi­
dan este tipo de actos ile­
gales, que no garantizan 
un mínimo de calidad de 
servicio ni de seguridad. 

Fedeto instará a los sindicatos a 
negociar los convenios de 2002 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Federación Empresarial 
Toledana (FEDETO) instará 
a los sindicatos a iniciar la 
negociación del próximo 
año, una vez firmado el 
Acuerdo Nacional para la 
Negociación Colectiva, entre 
las organizaciones empresa­
riales CEOE, CEPYME, y los 
sindicatos CC.OO. y UGT. 

Según indica, en nota de 

prensa, FEDETÓ dirigirá 
sendas cartas a los secreta­
rios generales de CC.OO., 
Juan Antonio Mata, y UGT, 
Femando Campos, para bus­
car fechas para negociar los 
nueve convenios colectivos 
pendientes para 2002. 

Los convenios provincia­
les corresponden a los secto­
res de aceite y derivados, 
comercio en general, hostele­
ría, limpieza de edificios y 

locales, mazapanes y turro­
nes, tintorerías y lavanderías, 
vinícola, transporte de viaje­
ros por carretera, y transpor­
te de mercancía por carrete­
ra. 

Fedeto solicitará a los sin­
dicatos la constitución de las 
mesas de negociación en vir­
tud del acuerdo nacional 
alcanzado en las últimas 
semanas, proponiendo que 
se sigan las recomendaciones 

que emanan del mismo. 
Todas ellas hacen referencia 
a los salarios, jomadas labo­
rales, empleo, seguridad e 
higiene, y solución de con­
flictos colectivos. 

Fedeto califica las relacio­
nes con los sindicatos como 
positivas y entiende que la 
negociación para 2002, no 
debe en principio, alterar la 
paz social conseguida desde 
hace años. 

Los muebles de Bolaños cumplen los requisitos de la U.E. 

Calidad y diseño, 
pautas para expottsac 

muebles de baño 
El CEEI de Ciudad Real ha elaborado 
un documento para impulsar el sector 

M*J. G-CERVIGÓN 

Ciudad Real (Bolaños) 
Calidad en el equipamiento, 
diseño, estética y, en último 
lugar, el precio, son las prin­
cipales características que 
buscan en el mueble de 
baño los consumidores ale­
manes, según 
un estudio 
encargado por 
el Ayuntamien­
to de Bolaños 
(Ciudad Real) 
y la Mancomu­
nidad de 
Municipios del 
Campo de 
Calatrava al 
Centro Euro­
peo de Empresas e Innova­
ción (CEEI) de Ciudad Real. 

Su objetivo era analizar 
en profundidad el mercado 
del país europeo con mayor 
poder adquisitivo para con­
seguir aumentar las expor­
taciones de los 12 fabrican­
tes de muebles de baño de 
esta comarca ciudadrealeña, 
que dan trabajo a unas 500 
personas, además de acer­
carles las claves de la econo­
mía alemana y establecer 
posibilidades futuras de 
negocio. 

Una de las principales 
conclusiones ha sido que se 
debe adecuar el producto, 
actualizándolo a las tenden­
cias y gustos actuales del 
consumidor alemán, sobre 
todo, teniendo en cuenta 
que, aunque actualmente la 
coyuntura es desfavorable, 
los expertos pronostican 
que aumentará el gasto en 
obras de renovación y reha­
bilitación de los cuartos de 
baño. 

Los 12 
fabricantes de 

muebles de 
baño de Bolaños 

dan empleo a 
500 personas 

Es por ello que se abre un 
atractivo potencial a medio 
y largo plazo para que los 
empresarios ciudadreale-
ños, radicados principal­
mente en Bolaños, puedan 
exportar sus producciones, 

a pesar de que 
este mercado 
ponga muchas 
trabas a marcas 
extranjeras. 
Gracias a este 
estudio, los 
f a b r i c a n t e s 
cuentan con un 
listado de 

empresas espe­
cializadas en 

muebles de baño, las 20 
principales centrales de 
compra, las mayores empre­
sas de venta de muebles en 
Alemania, los importadores 
y mayoristas de muebles de 
baño, además de las aso­
ciaciones regionales de 
representantes existentes. 

Los esfuerzos de esta 
comarca ciudadrealeña para 
exportar muebles de baño 
se han intensificado este 
último año, ya que, en el 
mes de octubre, se organizó 
una misión inversa con 
empresarios alemanes y, en 
2002, se llevará a cabo otra 
con Gran Bretaña, estando 
previsto extenderlas al mue­
ble de hogar y oficina, secto­
res bastante significativos 
en la zona. Según las opi­
niones recabadas entre los 
empresarios alemanes que 
participaron en la iniciati­
va, éstos calificaron como 
buena la relación calidad 
precio de los muebles de 
baño de Bolaños. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

Tomelloso (Ciudad Real) 

La empresa Hotel Paloma 
S.L, que dirige Asunción 
Villaescusa Bascuñana ha 
sido redentemente galardo­
nada con dos premios, uno 
otorgando por la Asociación 
Comarcal de Empresarios de 
Tomelloso a la "Mujer 
Empresaria 2001" y un 
segundo galardón -de rango 
internacional- a la misma 
mención por una prestigiosa 
empresa económica 

nacional, pre­
mio que reci­
bió la empre­
saria en París. 

A s u n c i ó n 
Vi l laescusa , 
e m p r e s a r i a 
hecha así 
misma de 
Tomelloso, a 
sus 64 años 
tiene previsto 
invertir el próximo año un 
total de 160 millones de 
pesetas, que se destinarán a 
la ampliación y mejora del 
Hotel Paloma situado en la 
capital del vino (Tomelloso) 
y que cuenta e la actualidad 
con 500 metros cuadrados 
edifícados. La reforma se 

La sociedad, que integra un hotel y un negocio textil, ha sido doblemente galardonada este^ t̂ó^ 

Hotel Paloma S.L. invertirá 
160 millones en 2002 

El establecimiento hotelero de Tomelloso pasará a 
contar con 50 habitaciones dobles y sencillas 

centrará en la recepción del 

establecimiento y en la 
modificación de parte de las 

habi tac io­
nes (un total 
de 42) y la 
creación de 
ocho nue­
vas habita­
ciones que 
concluirán 
con im total 
de 800 

metros cua-
d r a d o s 

construidos. El negocio hote­
lero dispondrá el próximo 
año -si nada lo impide- 50 
habitaciones, dando empleo 
cerca de una decena de 
empleados. 

También esta activa mujer 
tiene previsto construir junto 
al hotel imas viviendas (en la 
céntrica calle Campop,,r, „j ,t;. 

Textil Menillabas 
es hoy un próspero 
negocio textil que 

da empleo a 
decenas de mujeres 

de Tomelloso 

Villaescusa ha recibido este año dos premios a su carrera. 

Respecto al negocio textil 
la empresaria cuenta con dos 
tiendas en la misma locali­
dad fruto de "una idea que 
parte de 1964 cuando com­
pré sin muchas prcteaii^ (¡íes 

,4o^nnáquina;. tricoíosr.í ae 

tres y seis millones de pese­
tas respectivamente y que ya 
en 1970, por el aumento de la 
producción \' de empleados 
llamé Menillabas S.L.". Hoy 
Menillabas es una próspera,, 
empresd textil que , da 

empleo a decenas de mujeres 
y que tiene un amplio merca­
do demandante de sus pro­
ducto. Pero para llegar ha 
este punto del camino no 
todo han sido luces, recono­
cía Asunción Villaescusa. 
Ahora los "reconocimientos 
están siendo estímulo para 
continuar bajo la filosofía 
que siempre me ha movido: 
prosperar como empresaria, 
evolucionar y ofrecer el 
mejor servicio y comodidad 
a nuestros clientes... pero no 
siempre ha sido así". Villaes­
cusa ha agradecido al pueblo 
de Tomelloso y a la Aso­
ciación Comarcal el galardón 
concedido, "un respaldo que 
me empuja incluso hacia 
otros nuevos mundos como 
eg.^hors; eJiídeila roonsinic-
ción". . , 1 r 

Una empresaria 
hecha así misma 

La carrera como empresaria 
en Tomelloso de Asunción 
Wlaescusa se remonta a 
1961 cuando regentaba "La 
Posada de los Portales. Del 
sector de la hospedería, que 
posteriormente retomaría 
en 1980 dirigiendo el actual 
establecimiento turístico de 
su propiedad. Hotel Palo-
malpasó al sector indus^' 
trial adquiriendo en 1964 
dos máquinas de coser, y 
de ahí, en 1970 creó la 
fábrica de punto Menilla­
bas. Hoy Menillabas da 
empleo a decenas de muje­
res de la localidad de 
Tomelloso, Ciudad Real, 
actividad que además con­
templa dos tiendas que 
ofrece ropa de alta calidad 
y primeras marcas nadona-
tes, además de tener sus 
propiascreadones. •' <• ' 
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José María Grijalba/ Director de Iberdrola en Castilla-La Mancha y Extremadura 

^Tste año hemos invertido 
3.800 millones en la región 99 

A N A I . MOREIRA 

Iberdrola 
instalará una 

central de ciclo 
combinado en 

Acecade 
400 Mu;. 

Toledo 

José María Grijalba ha sido 
nombrado director regional 
de Iberdrola en Castilla-La 
Mancha y Extremadura a 
finales de septiembre. 
Desde entonces hasta ahora 
se está llevan­
do a cabo una 
reestructura­
ción en la 
organización 
de esta com­
pañía que 
estará opera­
tiva en enero. 
Grijalba inició 
su carrera 
p r o f e s i o n a l 
en Iberdrola en 1989 como 
responsable de Manteni­
miento y Desarrollo de nue­
vas aplicaciones eléctricas, 
en los sistemas de control 

- de la red í ie muy alta ten­
sión y desde entonces hasta 
ahora ha desarrollado dife­
rentes cargos. 

Pregunta: ¿Qué impre­
sión ha recibido de esta 
región en estos primeros 
momentos? 

Respuesta: Es un poco 
prematuro dar opiniones 
en ese sentido porque no 
me puedo 
c o n s i d e r a r 
conocedor de 
la comunidad 
todavía. Sería 
p r e t e n c i o s o 
por mi parte, 
pero voy 
teniendo los 
p r i m e r o s 
indicios. La 
verdad es que 
estoy contento. Estoy vien­
do que es una comunidad 
con una actividad impor­
tante, desde todos los pun­
tos de vista, como desde la 
Administración o desde el 
punto económico....Algu­
nos datos nuestros también 
lo confirman, como es el 
consumo de energía eléctri­
ca. Es im dato importante 
para ver la actividad d e u n 
determinado país y en Cas­
tilla-La Mancha hay un cre­
cimiento muy alto, del 
orden de 7,5%, claramente 
superiores a la media 
lucional y la media de Iber­
drola. 

El crecimiento de la energía distribuida en Castíüa''Ija Mancha ha 
síú)ido un 7,4%, el mayor incremento registrado por comunidades 

"Estamos 
haciendo 

ttnesfuerzo 
importante para 
dar más calidad 
de suministro 

P: ¿El crecimiento de 
consumo no será proble­
mático, como para quedar­
nos sin suministro en Cas­
tilla-La Mancha? 

R: La pregunta 
la haces por lo 
que nos está 
pasando estos 
últimos días. El 
problema que 
ha habido con­
cretamente el 
lunes, 17 de 
diciembre, es 
un problema 
del sistema 

eléctrico no es un problema 
de Iberdrola. Ha sido un 
problema del sistema eléc­
trico en su conjunto debido 
a este tirón de la demanda 
tan fuerte, que el propio 
lunes por la ola de frío en la 
que estamos inmersos afec­
tó a todo el sistema, ya que 
en una situación de inesta­
bilidad, el crecimiento de la 
demanda no es el previsto. 
Para evitar males mayores 
hubo que tomar una serie 
de medidas de emergencia 
de quitar cierto mercado, 

de los focos de 
consumo más 
i m p o r t a n t e s , 
que es donde se 
estaban produ­
ciendo los pro­
blemas, que era 
Madrid y 

Levante. Eso , 
en principio, a 
la comunidad 
de Castilla-La 

Mancha no nos tiene por 
qué afectar salvo que, 
hubiera ima situación más 
grave que la que se pudiese 
vivir el lunes. Se ha prepa­
rado un Plan de Emergen­
cia en el que podría ser 
necesario, en el caso hipoté­
tico de que coincidiesen 
múltiples fallos o que falla­
se una central importante, 
quitar una parte del inerca-
do y evitar que todo el SÍST_ 

tema se fuese abajo. Pero es 
una situación que no se 
prevé que se pueda repetir. 

P: ¿Cómo afecta este 
Plan a Castilla-La 
Mancha? 

Grijalba destaca la evoludón de las Inversiones de Ibeidrola. 

R: Si hubiese que llevar­
lo a efecto, la previsión de 
mercado a quitar en esta 
comunidad sería pequeña, 
porque lógicamente el mer­
cado que antes hay que qui­
tar son los centros impor­
tantes de consumo, Madrid 
y Levante. Nos puede afec­
tar uru situación de eleva­
da demanda, como también 
hemos tenido en esta cornu-
nidad. Hemos tenido pro­
blemas, las averías norma­
les de distribución y proble­

mas derivados de esta 
demanda elevada que la 
henios tenido y bueno ha 
habido algún problema 
puntual en algún centro de 
transformación... 

Pregunta: Por proble­
mas habituales no por esta 
situación ¿no? 

Respuesta: Lo que ocu­
rre en estas situaciones de 
demanda fuerte es que pue­
den surgir en la red puntos 
débiles que están encubier­
tos y que con una demanda 

CLIENTES DE IBERDROLA EN 2001 

PROVINCL\S 

ALBACETE 

C.REAL 

CUENCA 

' GUADAL AJARA 

TOLEDO 

C-LA MANCHA 

i 2001 

203.527 

2.363 

93.513 

62.768 

215.237 

577.408 

-

2000 • i 
t • 

199.457 

2.359 

92.277 

60.013 

211.435 

565.541 

normal no salen porque tra­
tamos de mantener nues­
tras instalaciones. Cuando 
trabajan a un régimen dis­
tinto del habitual puede 
ocurrir que un fallo que 
está allí encubierto salga a 
la luz y entonces eso ocurre 
cuando estamos en situa­
ciones un poco distintas de 
las habituales. 

P: ¿Qué inversiones 
tiene previsto realizar 
Iberdrola en los próximos 
años? 

R: Sobre las inversiones 
realizadas por Iberdrola 
queria hacer hincapié en la 
evolución de las inversio­
nes en distribución, concre­
tamente. En el año 2000, se 
invirtió unos 3.460 millo­
nes, y en la previsión del 
2001 ya estamos en el orden 
de los 3.800 millones. Y el 
presupuesto que acabamos 
de cerrar para el 2002 esta­
mos hablando casi de 4.400 
millones. Estamos haciendo 
un esfuerzo importante 
para mejorar las infraes­
tructuras de distribución y 
para dar más calidad del 
suministro. La calidad infi­
nita es muy difícil que sea 
pero lo que sí somos cons­
cientes es que somos sensi­
bles a los problemas de cali­
dad puntuales que poda­
mos tener y que tenemos 
que hacer frente a este cre­
cimiento de demanda que 
hemos comentado.... 

P: ¿Con la liberaliza-
ción del sector eléctrico 
han perdido muchos dien­
tes o ganado? 

R: En Castilla-La Man­
cha existen 6.700 clientes 
con capacidad de elección. 
En estos momentos tienen 
capacidad de elección 
todos los clientes de alta 
tensión, de más de 1,5KW, y 
los que realmente han deci­
dido salir han sido 1.528. 
Lógicamente los más gran­
des, que representan el 
77,3% del mercado. Los 
otros son más pequeños y 
no les resulta rentable. De 
los que han salido al merca­
do, la mayoría siguen con 
nosotros, alguno se ha per-

Un 
nuevo 

organigrama 
A partir del mes de 
enero estará ya operati­
va la nueva organiza­
ción de Iberdrola. 
Según explica José 
María Grijalba, "la 
nueva organización de 
Distribución tiene un 
cambio que yo diría es 
bastante importante, 
respecto a la anterior, 
en el sentido de que se 
ha tendido a hacer una 
organización más terri­
torial". Así, se ha plan­
teado dividir la Distri­
bución en cinco regio­
nes: de las cuales Casti­
lla-La Mancha y Extre­
madura integran la 
región Centro. Tradicio-
nalmente se había divi­
do la distribución de 
Iberdrola en cuatro 
regiones: la Norte, Este, 
Oeste y Centro. La 
región Centro engloba; 
ba Madrid, CastUIa-^^j 
Mancha y Extremadura. 
En la organización 
actual se separa 
Madrid, y es la primera 
vez que la región caste-
Ilano-manchega se 
independiza junto con 
Extremadura de 
Madrid. En el marco de 
esta zona Centro, cuyo 
director regional es Gri­
jalba se realizará una 
organización zonal, en 
la cual se ha dividido 
Castilla-La Mancha en 
dos zonas: Toledo-Gua-
dalajara y Albacete-
Cuenca, y luego la otra 
zona va a ser Extrema­
dura, con responsables 
en cada una de ellas. 

dido pero otros también se 
han ganado de Urüón Peno­
sa, pero el porcentaje está 
por el 95% de los clientes 
que se han quedado con 
nosotros. El otro 5% es el 
que ha rotado, pero luego 
hemos ganado cuota de 
mercado" de Unión Peno­
sa.... Al final, lo comido por 
lo servido. Esa es la situa­
ción a día de hoy, pero está 
cambiando continuamente. 

P: ¿En que fase se 
encuentra el proyecto de 
realizar una central de 
ciclo combinado a gas en 
Acec»? 

R: Áctualiitente Aceca es 
una central mixta, de Unión 
Penosa e Iberdrola. La idea 
es un poco independizarse 
las dos sociedades y efecti-
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vamente hay dos ciclos en 
Aceca. Iberdrola tiene 
intención de montar una 
central de ciclo combinado 
allí, nuestra. No tengo 
información si Unión Peno­
sa pondrá otra. Nosotros 
estamos con el proyecto de 
ciclo combinado de Aceca, 
que está en tramitación. 
Iberdrola va a poner una 
potencia de 400 Mw, que 
supone una inversión apro­
ximada de unos 30.000 
millones de pesetas. 

P: ¿Cuando empezaría a 
funcionar? 

R: No tengo la fecha. 
Pero las centrales de ciclo 
combinado no se tarda 
demasiado en hacerlas. Pri­
mero hay que superar los 
trámites administrativos. 

P: ¿Ha crecido el núme­
ro de clientes en la región 
en el último año? 

R: Hay 577.408, según 
la información a finales de 
noviembre. La evolución 
ha sido del 2,1%, lo cual 
está muy bien. Por provin­
cias Toledo y Albacete son 
las más grandes y tienen 
más clientes. Luego en 
Cuenca, Guadalajara y Ciu­
dad Real tenemos menos. 

P:¿Qué ventas ha teni­

do Iberdrola este año? 
R: Más de 4.200 kilowa-

tios/hora hasta noviembre. 
Se ha producido un incre­
mento del 7,4% respecto el 
mismo período del año 
pasado. Este crecimiento es 
el más alto, en ninguna otra 
región se llega al 7%. 

P: Teniendo en cuenta 
la extensión de esta comu­
nidad, ¿podría tener toda­
vía más potencial de creci­
miento que comunidades 
como Madrid?. 

R: Madrid, también 
tiene un crecimiento 
importante en este último 
año. Depende del desarro­
llo que tengan las zonas 
rurales, fundamentalmen­
te. Castilla-La Mancha 
tiene mucha capacidad 
para crecer pero depende 
de que este dinamismo que 
decíamos al principio con­
tinué y en ese caso el poten­
cial de crecimiento es muy 
alto. 

P: También en la ver­
tiente eólica, Iberdrola 
está muy implicada en la 
región. 

R: Castilla-La Mancha 
ha cerrado las mesas de 
evacuación de energía eóli­
ca y ahí se han asignado. 
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José María Grijalba es director 

todo lo que llevan los pun­
tos de conexión de todos 
los parques eólicos que se 
van a desarrollar en la 
comunidad y las infraes­
tructuras eléctricas que hay 
que hacer para poder 
poder evacuar esta energía. 
Ahí hay un potencial 
importante. Esta comuni'-
dad se va a poner en cabe­
za de energía eólica y reno­
vable, en general, en este 
país. Y en esta vertiente no 
sólo está Iberdrola sino 

regiorrai de Iberdrola desde el 

también Energías Eóliccfs 
Europeas y otras empresas 
del grupo, otras empresas 
eléctricas e incluso particu­
lares de la región que van a 
crecer en este sector con 
mucha fuerza. 

P: ¿Tienen algún otro 
elemento de diversifica­
ción? 

R: Aquí hay una planta 
de cogeneración también y 
minicentrales. Otro elemen­
to de diversificación es el 
gas. Iberdrola a lúvel 

mes de septiembre, 
nacional está haciendo una 
apuesta importante por 
entrar en el gas. Se han cap­
tado 35 clientes. De estos, 
tres son de Castilla-La Man­
cha con 90 millones de ter-
nüas. En el Plan Estratégico 
de Iberdrola se planteó es 
entrar con fuerza en la 
comercialización del gas y 
captar el 20% del mercado 
del gas en un plazo de cinco 
año. Es im objetivo muy 
ambicioso y ya se ha empe­
zado a trabajar en él. 

PRESENCIA EN 
C-LM DE 

EMPRESAS DEL 
GRUPO 

IBERDROLA 
•ENERGÍAS 
EOUCAS EUROPEAS: 
-Acanopuerto de Gudad 

ReaL-Failidí» om un 4% 
del c^ital (1037 millones 
depts) 

-Parqoe temático 
"Reino de Don Quifote 
en C^dad Real". Patrtjci-
paccainnlO% d e l c ^ M 
(856 Billones de pi&) 

• GAME5A: 
•Fótica de Raices de 

Pala (Root Joints) de 
Aen^eneradores en 
Cuenca. 

•Fábrica de palas de 
aerogeneradores en 
Romica (AIbacf!te)-

-Flanta solar de VJlla-
nubia de los C '̂os (Ciu­
dad Real). 20%. 

•ENERGY WORKS: 
-Fíanta de cogeneradtbi 

conNaviduL 
•OENER: 
-Constracción de dos 

minioentciiles liidia<3iicás 
en "Maytxi (laOO ndUo-
nes de pesetas) 

f 1 

' t V::L omercíal 
tul elefóníca 

de Castilla la Mancha, S.L. 

GRUPO UHíleo 

Hnos. Becerril, .30 • 10004 C U E N C A 

Servicio de central i ta . . . sin central ita 

CENTRALITA VIRTUAL 

Delegaciones: 

C/ Ramón y Cajal, 57 
16004 C U E N C A 

C/ San Antonio, 6 
02001 ALBACEIU 

Atención al Cliente: 

902 16 00 33 

Especial para Pymes. ¿Qué significa? Que su empresa ya puede disponer de 

centralita sin centralita. No son necesarios equipos ni instalaciones. 

¿Otras ventajas? Podrá conectar entre sí las líneas de su negocio aunque estén 

edificios diferentes y las líneas internas son gratuitas. 

Infórmese en Comercial Telefónica de Castilla- La Mancha 

11 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/12/2001.



16 /ECONOMÍA Y EMPRESAS E MPRESAS 
VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

Según iMinstitucipneSĵ ŝ̂ ^̂  

La Cámam de Albacete aprueba un 
piresupuesto de 2.061.020 euros 

DAVID GARCIA 

Albacete 

La Cámara de Comercio 
e Industria de Albacete 
ha aprobado sus presu­
puestos para el año 
2002, que ascienden a 
342 millones de pesetas, 
o lo que es 
lo mismo 
2 . 0 6 1 . 0 2 0 
euros. 

El comi­
té ejecuti­
vo de esta 
e n t i d a d _ 
fue infor­
mado de ~" 
los resul- — 
tados de la 
economía de 

En la economía de la provincia en el tercer trimestre de 
2001 se lia mantenido un moderado crecimiento 

42i> 
La actividad 

comercial 
muestra 

mantenimiento 
en sus tasas de 

variación 

Albacete 
durante el tercer trimes­
tre del año en curso, 
donde se percibe que ha 
mantenido un modera­
do crecimiento, análogo 
a la evolu- ^ ^ ^ ^ 
ción regis- ^ ^ ^ ^ H 
trada en el 

ámbito na- Se espera que 
cionai. en el último 

Por los j . ' M 

, , ,. trimestre 
datos dis-

ponibies al huya un descenso 
tercer tri- ¿e la demanda 

del " 
extema 

mestre 
año en cur­
so, se ob­
serva que la demanda 
interna está dando seña­
les de crecimiento en los 
dos años anteriores, evi­
denciando un cierto 
cansancio. Así lo vemos 
en las ventas a plazos y 
en el aumento de los 
créditos a la banca pri­

vada, incentivado por la 
tendencia a la baja de 
los tipos de interés por 
^ a r t e del Banco Central 
Europeo, situándose en 

la actualidad 
en un 3,33% 
con el efecto 
positivo que 
tiene sobre 
las hipotecas 
y en el sector 
de la cons­
trucción. 
En el sector 
agrícola se 
puede com­

probar por las estadísti­
cas de la EPA del INE al 
tercer trimestre de 2001 
comparadas con las de 
igual periodo del año 
anterior y que han mejo­

rado. Ello se 
c o r r o b o r a 
con los da­
tos estadísti­
cos del paro 
r e g i s t r a d o 
en el INEM, 
por lo que 
unido al 

buen com­
por tamien to 
que hasta 

ahora están registrando 
los factores climatológi­
cos en general y para ca­
si todos los cultivos, 
"podemos estimar un 
buen año agrícola, que 
aportará una buena par­
te del PIB de Albacete". 

En el sector industrial 

wi.v*^>*''*'̂ ****^" 
^«ií*-»»»»»»' 

El Salón de la 
Infancia y la 
Juventud se 
instala en 
Albacete 

D.G. 

El mercado laboral del sector agrícola en 2001 ha mejorado con respecto al año anterior. 

los datos que refleja la 
Encuesta de Producción 
Industrial del INE al ter­
cer trimestre y a escala 
autonómica, en gran 
medida son extrapola-
bles al nivel provincial 
en lo referente a las in­
versiones industriales y 
a las expectativas de 
producción. Si bien el 
comportamiento de su 
mercado laboral está te­
niendo a lo largo de es­
tos nueve meses señales 
de un descenso en la 
contratación del sector , 

que las estadísticas de la 
EPA del tercer trimestre 
y del Paro registrado en 
septiembre, nos indican 
señales de estancamien­
to en contratación y 
cierta tensión al alza en 
el número de desemple­
ados. 

En cuanto a la de­
manda externa se obser­
va que se sigue mante­
niendo un buen tono de 
crecimiento. Si bien hay 
que señalar que con los 
datos disponibles hasta 
septiembre, se carece de 

información respecto de 
su comportamiento, 
después de los aconteci­
mientos del 11 de sep­
tiembre en Estados Uni­
dos, por lo que se espera 
que en el último trimes­
tre pueda registrarse un 
descenso equivalente a 
igual periodo del año 
anterior. 

Lo que quiere decir, 
que en el conjunto del 
año se pueden registrar 
cifras muy similares o li­
geramente superiores al 
año anterior. 

Albacete 

El I Salón de la Infancia y la 
Juventud, "Albanadal", se 
instala en Albacete durante 
estas navidad entre los días 
27 de diciembre y 1 de enero 
para fomentar actividades 
de ocio, recreo y tiempo libre 
entre los más pequeñas. 

Organizado por la 
empresa Servicios Integrales 
Para el Deporte, Ocio y 
Recreo (SIDOR) tratará de 
reproducir en un espacio 
más pequeño lo que en 
Madrid es Juvenalia o Expo-
nadal en Alicante. 

La Feria que acoge activi­
dades dirigidas a niños de 
entre O y 14 años cuenta con 
monitores especialistas, 
médicos y personal experto 
que atenderán a los más 
pequeños durante el tiempo 
de estancia. 

A lo largo de estos días, 
según explicó el responsable 
de la empresa, José Pina, 
encargado también de Orga­
nizar Juvenalia en Madrid, o 
Exponadal en Alicante, los 
niños podrán acudir a zonas 
de ludoteca, circuito, zona 
ciber, zona de ventura, atrac­
ciones, feria, castillos hincha-
bles y El Mundo del Circo. 

En la zorw de ordenado­
res se podrá no sólo jugar 
sino aprender el manejo de 
los mismos con monitores 
especializados que ayudarán 
a pasar un rato ameno y 
entretenido. 

La zona de videojuegos 
sorprenderá por una enorme 
pangaUa para la Play Station 
que llamará la atención de 
todos sus seguidores. 

D.G. 

Albacete 

Un total de 55 empresas de 
Albacete concurrieron a la con­
vocatoria de subvenciones del 
ejercido 2001 que el ayunta­
miento concede dentro de su 
política de empleo y que han 
permitido la creación de 84 
puestos de trabajo fijos. 

La concejala de Empleo, 
Selia Puñal, hizo un resumen 
de las características de todas 
ellas, en cuanto a formas jurídi­
cas, colectivas, puestos de tra­
bajo creados, tipos de activida­
des e inversiones realizadas, 
entreoíros. 

Las empresas que han nad-

El ayuntamiento albacetense ha 
subvencionado a 55 empiresas 

Ha supuesto una inversión de 20 millones de 
permitido la creación de 84 puestos de 

do al amparo de esta subven-
dón son de muy diferentes 
ámbitos. Pasan por el sector 
comerdo, academias, hostele­
ría, nuevas tecnologías, indus­
tria, transporte y seguros, ges­
torías, institutos de belleza, 
abogacía o publiddad. 

Puñal insistió en que las 
ayudas concedidas en á últiino 

semestre, 20 millones de pese­
tas, han permitido la creadón 
de 84 puestos de trabajo, de los 
cuales 35 son por cuenta pro­
pia, 32 son sodos trabajadores 
y 17 son trabajadores contrata­
dos fijos. 

Esta cifra de empleados se 
eleva a casi dos centenares si 
tenemos en cuenta d personal 

eventual que oscila en estas 
nuevas empresas. 

A la convocatoria se ha 
presentado distintos colecti­
vos, a excepción de los 
beneficiarios de programas 
formativos, ex-toxicómanos 
rehabilitados y ex-reclusos. 

Esos datos confirman 
que personas mayores de 45 

pesetas y han 
trabajo 
años han creado 4 empre­
sas, los demandantes de 
primer empleo 5, las muje­
res 34 y los inmigrantes 2. 

De las 55 empresas crea­
das durante el primer 
semestre del año 2001 las 
formas jurídicas elegidas 
han sido mayoritariamente 
los empresarios autónomos 

(35), seguido de Sociedad 
Limitada con 11, Sociedad 
Limitada Laboral con 6, 
Comunidad de Bienes dos y 
Sociedad Cooperativa de 
Trabajo Asociado uno. 

En cuanto a la inversión 
realizada por las 55 empre­
sas se distinguen diferentes 
tramos, las que recibieron 
menos de 100.000 pesetas 
que fueron 8 empresas, las 
que recibieron entre 100.000 
y 500.000 que fueron 5, las 
que percibieron entre medio 
medio millón y dos millo­
nes (14) y as que recibieron 
más de dos millones pero 
menos de cinco (28). 
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REDACCIÓN 

C-LM 

Si las Navidades o la va­
caciones de invierno son 
las fechas más elegidas o 
no por los castellano-
manchegos o cuales han 
sido sus destinos preferi­
dos, en este momento 
queda en un segundo 
plano ya que lo más des­
tacado en estas fechas es 
que "tras el trágico acci­
dente del 11 de septiem­
bre la gente de nuevo ha 
perdido el miedo a volar 
y ha recuperado la con­
fianza", sefia-
laba el direc­
tor de Halcón 
Viajes en Tole­
do, Juan Car­
los Cobos, 
quien matiza­
ba que "los 
atentados de 
Nueva York en 
sí, y lo que 
poster iormen­
t e - ^ , ha dicho :^n los me­
dios de comunicación, 
muchas veces exagera­
ciones, han repercutido 
muy negativamente en el 
sector de las agencias de 
.Yi^es". 

,Así, los toledanos, por 
ejemplo, se han lanzado 
de nuevo a contratar los 
"tradicionales viajes de 
estas fechas, cuyos desti­
nos principales son los 
de rtíeve y las islas na­
cionales". Los destinos 
nacionales son los más 
solicitados en 
Toledo, según 
coinciden en 
sefialar varias 
agencias de 
viajes consul­
tadas, aun­
que no me­
nos gancho 
están tenien­
do los viajes 
a las capitales 
europeas (París, Londres 
y Roma, principalmente). 
"En nuestra oficina -afir­
maba el director de Hal­
cón Viajes- el número de 
personas que han contra­
tado pasar la noche del 
31 de diciembre en ciuda­
des europeas han pasado 
de 40, u n dato muy posi­
tivo y que refleja que se 
ha dejado a un lado la in-

Dependiendo de los gustos del cliente, h 

El miedo a viajar desaparece 
en las vacaciones de invierno 

Aunque, la capitales europeas son otros de los destinoSf los 
casteUano^nuínchegos suelen viajar a lugares cercanos 

El gasto 
medio de los 

toledanos para 
estas fechas 
es de unas 

100.000 pts. 

Nochebuena 
es una fiesta 

más familiar y 
los viajes 

vacacionales 
son después 

fluencia del miedo a vo­
lar a raíz del 11 de sep­
tiembre". 

El gasto medio de los 
t o l e d a n o s 
para costear­
se sus mini-
v a c a c i o n e s 
navideñas es 
de 100.000 
pesetas. 
En Cuenca, 
t a m b i é n 
c o i n c i d í a n 
en señalar 
fuentes del 

'%ecfot ' Í íS l"%*nuedo a 
volar Se há desterrado", 
afirmaba Maribel Pastor. 
"En Cuenca estas fechas 
tienen un carácter muy 
familiar, por eso, quizás 
tengan menos peso que 
otras fechas similares, co­
mo Semana Santa, pero 
lo importante es el que 
número de contratacio­
nes ha aumentado". Así, 
en Cuenca los principales 
destinos elegidos han si­
do, al igual que en Tole­
do, nieve e islas naciona­

les, y en me­
nor medida 
las principa­
les ciudades 
europeas. 
Este carácter 
e m i n e n t e ­
mente tradi­
cional y fami­
liar también 
se percibe en 
los albacete-

ños, que cuando llegan 
las fiestas de Navidad 
prefieren pasar los días 
junto a sus seres queridos 
en sitios que ya frecuen­
tan con asiduidad. 

Así, por ejemplo, des­
de la agencia Los Llanos 
se afirma que en esta 
época no suele registrar­
se una demanda impor­
tante de destinos turísti-

Calor o frío, las vacaciones de los castellano-manchegos se adaptan a todos los gustos. 

davía son reticentes a ha­
cer trayectos largos y los 
que lo hacen solicitan 
viajar directamente, sin 
hacer escalas". 

Esquí versas sol 

eos fuera del territorio 
nacional, y menos ahora 
tras lo ocurrido en Esta­
dos Unidos y toda la zo­
na de Oriente Medio. En 
este sentido, se nade que 
el miedo a volar a medias 
y largas distancias ha fa­
vorecido a las Islas Cana­
rias, que se han convertí-
do en uno de los destinos 
más solicitados fuera de 
la Península. 

Y es que la proximi­
dad geográfica sigue ha­
ciendo que los albacete-
ños se decanten por la 
costas y, muy especial­
mente, por la zona de Le­
vante a la hora de disfru­
tar de estos pocos días de­
vacaciones, ya que la es­
tancia media contratada 
no suele superar los cua­
tro días. 

La psicosis que genera 
el tener que coger ün 
avión para desplazarse 
no es óbice para que, por 
ejemplo, el Caribe esté 
recuperando poco a poco 
su atractivo turístico y 
cada vez sean más los ha­
bitantes de Albacete y 
provincia que deciden 

cruzar el "charco" a esta,' 
zona, para huir del frío 
típico de los meses de in­
vierno. 

En Guadalajara las pe-
tíciones que hacen los al-
carreños para disfrutar 
unos días de descanso, 
los primeros del año, 
suelen, coincidir con las 
del resto de los castella-
nomanchegos. Según las 
agencias de viajes de la 
capital consultadas por 
esta semanario, los clien­
tes suelen pedir las islas, 
fundamentalmente Cana­
rias y las Baleares, y en el 
exterior el Caribe y la Re­
pública Dominicarw. En 
lo que sejrefiere a los des­
tinos de Europa destaca 
la ciudad de París y las 
zonas de esquí. 

Al igual que en el res­
to de provincias, los ciu­
dadanos de Guadalajara 
ya han reinontadd el mie­
do a volar, aunque según 
indican desde la agencia 
Viajes Ecuador, "se ha su­
perado e r miedo pero to-

Asimismo han notado 
que en este periodo han 
descendido, el número 
de viajes a Egipto y a los 
países árabes, destino 
•muy solicitado en años 
anteriores, "pero con la 
crisis del once de sep­
tiembre ya los clientes ni 
se lo plantean", manifes­
taban desde Viajes Tran-
seuropa. 

La estancia media que 
. se suele contratar es una 

semana, a lo máximo. Si 
son zonas de esquí no su­
peran los cinco días. 

Las agencias de viajes 
consultadas en Ciudad 
Real coinciden en señalar 
que nieve y sol, aunque 
parezca contradictorio, 
son los destinos más de­
mandados. Así, desde 
Viajes Turmar, señalan 
que lo más solicitado son 
las islas o también cer­
quita a lugares como 
Córdoba o Sevilla. El tu­
rismo rural también ocu­

pa las vacaciones de al­
gunos castellano-man­
chegos pero no en la re­
gión sino en Andalucía, 
que al encontrarse al sur 
de la península suelep te­
ne r ' unas temperaturas 
más agradecidas. 

Los viajes fuera de Es­
paña también se solicitan, 
a capitales emblemáticas 
como Roma, París o Lon­
dres. En este punto tam­
bién influye la existencia 
de paquetes que unen el 
avión, el hotel, la cena de 
Nochevieja y la Fiesta, 
fundamentalmente, ya 
que en Nochebuena, no 
es habitual que se ofrez­

c a n este tipo de paquetes 
'^*r* ' i í f oferta. "'"'' 

En general, concluyen 
desde esta agencia, hay 
gustos para todo con lo 
cual la oferta se suele 
ajustar a la demanda. 

Desde Viajes Cervan­
tes, Agustín Martín, seña­
la que, como todos los 
años, lo más solicitado 
son los paquetes naciona­
les de nieve, bien en Sie­
rra Nevada o el Pirineo, o 
en cgntrappsición, la cos­
ta del Levante, par^ los 
que les gusta disfrutar de 
u n tiempo menos frío. 

Lo que se ha notado 
descenso son en los viajes 
trasaüánticos, porque to­
davía queda quien tiene 
miedo a volar en avión al 
otro lado del Atlántico, 
tras los sucesos del 11-S. 
Sin embargo, las capitales 
como Praga, Budapest y 
París siguen estando de 
moda para pasar el Año 
Nuevo, así como Floren­
cia o Venecia que son clá­
sicos y si la reserva no se 
hace con't iempo, nos po­
demos quedar sin ella. 

Esta información ha sido 
elaborada por Francisco 
Llana, Ménica Moreno, 
Alicia Sánchez y Ana I. 
Moreira 
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Hasta el pasado mes de octubre, Toledo y Cuenca concentran más del 80% de las visitas 

Los museos han sido visitados por 
más de 770.000 personas 

El Sefardí y Bl Qreco, ambos en Toledo, fueron los que 
mayor número de visitantes recibieron 

F. J . LLANA NIETO 

dos 

C-LM 

Los museos se han con­
vertido en el principal ex­
ponente de la riqueza cul­
tural que albergan los 
pueblos y ciudades de 
Castilla-La Mancha y, 
muy especialmente Cuen­
ca y Toledo, Ciudades Pa­
trimonio de la Humani­
dad. t)üi-ánte los diez pri­
meros mfeseá 
de 2001 los 
museos de la 
región gestio­
nados por los 
G o b i e r n o s 
central y au­
t o n ó m i c o s 
fueron visita­
dos por 
774.230 per­
sonas, siendo 
el Sefardí y El Greco -am­
bos éñ ' lb íédo capital- los 
que máybí- afluencia d e 
personas Í:J^ r-isecibLatpn/i 
218.868 y 143.443 respec­
tivamente. 

Se da la circunstancia 
de que estos dos museos 
son los únicos en Castilla-
La Mancha que el Estado 
tiene en propiedad y ade­
más los gestiona econó­
micamente, ya que aun­
que otros tienen titulari­
dad pública son gestiona­
dos por la Comunidad 
Autónoma en virtud de 
los convenios, que.js.e .fií-i, 
man entren apnbas partes. 

Esta oferta cultural se 
completa con otros muse­
os de propiedad privada. 

En Castilla'La 
Mancha sólo 

públicos son 
gestionados por 

el Estado 

ya sean de carácter civil o 
eclesiástica. 

Con independencia de 
estos matices lo que sí re­
sulta incontestable es el 
fuerte tirón que tienen 
Toledo y Cuenca a la hora 
de atraer visitantes hacia 
este tipo de oferta turísti­

ca. Así, más 
del 80% de 
las visitas rea­
lizadas a mu­
seos en Casti­
lla-La Man­
cha hasta el 
pasado mes 
de octubre se 
c o n t a b i l i z a ­
ron en estas 
ciudades y pecto a los registrados en 

sus respectivas provin- el pasado año. Más bien 
cias, con un "jfJBBhi ijii iiiíjlt"^" ^'^ contrario. Si ex­
diferencia muj;-antplie- - «luimos al Museo de Sañ-
sebre Ciudad ilp>tHÍ«i|¡|lllllii.J ..j 1.il^<wp-que en 2000 reei-
fue la tercera provincia bió más de 213.000 perso-

nvuseos 

El Museo Sefardí ha sido el más visitado en Castilla-La Mancha. 

más visitada con 43.324 
personas. 

En Albacete, el museo 
provincial recibió 27.824 
visitas, mientras que de 
las 32.657 personas que 
entraron en los museos 
gestionados por la Junta 
en la provincia de Guada-
lajara, 31.404 correspon­
dían al centro provincial 
ubicado en la capital alca-
rrefía.„ • , 

Los datos globales 
anteriormente expuestos 
no suponen, sin embargo, 
un incremento con res-

nas -como consecuencia 
de la exposición Carolus-
se observa un ligero re­
troceso en el resto. Así, 
por ejemplo, el Musoo de 
la Ciencia, en Cuenca, fue 
visitado en 2000 por 
95.000 turistas, frente a 
los poco más de 62.000 de 
los diez primeros meses 
de 2001 o el Museo Pro­
vincial de Guadalajara, 
que hasta el pasado octu­
bre había sido visto por 
31.404 personas, menos 
de la mitad que en todo el 
último año. 

El Alcázar de 
Guadakjara, 

punto de 
referencia 

arqueológico 
REDACCIÓN. 

Guadalajara 

El antiguo Alcázar de la 
ciudad de Guadalajara es 
ya punto de referencia de 
arqueología medieval 
española, según indicó el 
concejal de Patrimortío, 
José Luis Condado, y los 
técnicos encargados de 
las excavaciones y tareas 
arqueológicas que se 
están llevando a cabo en 
la antigua fortaleza de la 
ciudad. 

Así, el Alcázar de la 
ciudad de Guadalajara se 
convierte en la actuali­
dad en el único alcázar 
real que se está excavan­
do en todo el país, según 
afirmó uno de los direc­
tores del proyecto de 
investigación que s e / y i i 
lleva a cabo sobre estas .' 
ruinas, Miguel Ángel 
Crespo. 

A part i r de este 
j-JaOBJROtp, la intención 
i^e^^.^\jíuntaraifintOj dé.L^.^^ 

Guadalajara es poder 
recuperar el Alcázar para 
que sea lugar de referen­
cia de la época medieval 
española. Por el momen- - •. 
to, y tras las dos fa^es de; .ÍS.' 
excavaciones arqueológi- • r 
cas que se han llevado a 
cabo en el castillo de 
Guadalajara, ha s ido , 
posible conocer nuevos 
datos sobre el alcázar 
árabe, alcázar real, edifi­
cio anejo a la fábrica de 
paños y cuartel y colegio 
de huérfanos que fue el 
inmueble hasta su prácti­
ca destrucción en 1939. 

REDACCIÓN 

C-LM 

Durante el pasado mes 
de noviembre los estable­
cimientos hoteleros de 
Castilla-La Mancha fue­
ron visitados por 140.075 
personas, según se reco­
ge en la Encuesta de 
Ocupación Hotelera 
(EOH) elaborada por el 
Insti tuto Nacional de 
Estadística (INE). La 
mayor parte de los turis­
tas que se alojaron en 
alguno de los hoteles de 
la región procedían de 
otras partes de la geogra­
fía española , concreta-

CastíUa-La Mancha registró 237.143 
pernoctaciones en noviembre 
El numero de estáhlecimientos }\oteíeros abiertos seg¡ún 

la encuesta del ÍNE se elevaba a 830 
mente 223.672 personas, 
mientras que el número 
de aquellos que. venían 
de fuera del territorio 
nacional apenas alcanza­
ba los treinta mil. 

Toledo, con 46.910, fue 
la provincia castellano-
manchega que concentró 

la mayor parte de estos 
Viajeros, seguida de Ciu­
dad Real, con 32.023 per­
sonas; Albacete, con 
21.567; Cuenca, con 
20.715; y, finalmente 
Guadalajara, con 18.859 
turistas. 

Esta afluencia de via­

jeros dio como resultado 
237.143 pernoctaciones 
-siendo una vez más 
Toledo la que lidera esta 
clasificación-, mientras 
que la estancia media 
contratada apenas supe­
ró el día y medio, frente a 
los más de tres días con­

tabilizados en el conjun­
to del territorio nacional. 

Según la EOH del Ine, 
en Castilla-La Mancha 
había abiertos en 
noviembre 830 estableci­
mientos, la mayor parte 
de los cuales (193) esta­
ban en la provincia ciu-

dadrealeña. El volumen 
de plazas de todos ellos 
casi alcanzaba las 26.000, 
mientras que el personal 
empleado se elevaba a 
2.721. 

Los datos de la 
Encuesta ponen de mani­
fiesto el mal mes que se 
supone noviembre para 
los hoteles castellano-
manchegos, ya que el 
grado de ocupación por 
plazas alcanzaba el 
30,41%, porcentaje que se 
elevaba l igeramente 
hasta el 36,31% si se toma 
como indicador el núme­
ro de habitaciones. 
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A fínal de año es cuando 
los ciudadanos nos hace­
mos las siguientes pregun­
tas: ¿Cómo puedo sacar yo 
la máxima rentabilidad a 
mis ahorros? y ¿Qué pro­
ductos de los que contrate 
son los que tienen mayor 
desgravadón? 

Las entidades bancarias 
dan respuestas a esas pre­
guntas y ofrecen los mejo­
res productos, siendo el 
más ofrecido por todas 
ellas los planes de pensio­
nes que pueden obtener 
desgravadoiKS fiscales de 
hasta un 48% de mPF. 

Uno de los 
prindpales mo­
tivos por los que 
la contratadón 
de planes de 
pensiones expe­
rimenta un es­
pectacular incre­
mentó- «i>..lo& 
meses de di-
dembre tiene 
que ver con la 
campaña de regalos que las 
entidades finanderas sue­
len hacer por estas fechas 
para la captadón de estos 
productos, según señala el 
jefe del Departamento de 
Organizadón de la Caja 
Rural de Toledo, José Anto­
nio López. "Si a esto uni­
mos -añade- la rentabilidad 
y las altas desgravadones 
fiscales que tienen estos 
planes, no es de 
extrañar que se 
hayan converti­
do en una de las 
mejores inver­
siones a muy 
largo plazo para 
el cliente". 

López expli­
ca que la tipolo­
gía de la perso­
na que suscribe 
un plan de pensiones en la 
Rural toledana es la de un 
cliente joven (entre 30 y 40 
años), con una derta estabi­
lidad en su trabajo, ya que -
según asegura- no es un 
producto que resulte muy 
aconsejable y atractivo pa­
ra mayores de diunienta 
años. 

Esta cooperativa de cré­
dito castellano-manchega 
aprovecha el mes de di-

El cienre del año dispara el inteirés 
por los productos que desgravan 

Los planes de pensiones están consiguiendo un importante auge en los 
últímos años y junto con hs cuentas viviendas son los protagonistas 

^ ^ 

Lascampañas 
délos 

planes de 
pensionestse 

'"üúensíficün 
en estos meses 

dembre para promodonar 
otros productos de capta­
dón de pasivo, como por 
ejemplo depósitos a plazo 
fijo con una remuneradón 
más alta de lo normal u 
otros productos remunera­
dos en esjjedes. 

La Caja Rural de Albace­
te también prima con rega­

los la contra­
tadón de pla­
nes de pen­
siones, "ya 
que se trata 
de un pro­
ductos estre­
lla, que intep-„, 
tamos prQ-v 
modonar en-

tre nuestros 
c l i e n t e s " , 

afirma el subdiredor gene­
ral, Ricardo Fernández, 
quien también asegura que 
en el aumento de las Cuen­
tas Mvienda que se registra 
por estas fechas no tiene 
mucho que ver el tema fis­
cal, "sino la mayor o menor 
necesidad y previsión de 
adquirir una vivienda a un 
plazo relativamente corto". 

En la Caja Rural de Ciu­
dad Real, el 
director de 
Desarrollo de 
Negocio y 
Tecnología, 
Juan Antonio 
C h a p e s t r o , 
explica que el 
producto es­
trella de filó­
les de año, de 
cara a buscar 

la máxima desgravadón de 
Ccira a Hadenda, son los 
planes de pensiones, "ya 
que tiene unos ratios de 
efidencia bastantes bue­
nos. Además en Caja Rural 
de Qudad Real los tene­
mos adaptados en fundón 
del nivel de riesgo y de la 
temporalidad". Los de ren­
ta fija se orientan para las 
personas mayores de más 
de 40 años, mientras que 

Las apartaciones 
extraordinarias 

se suelen 
dejar para 

los últímos días 
del ejercicio 

Los últimos días del año son utilizados para (.errar el año fiscal de la forma más favorecedora posible. 

los del tipo variable se re­
comiendan a los jóvenes, 
"pues es un producto que 
se tiene que contratar con 
una visión de futuro", 

El segundo producto 
que más ventajas fiscales 
tiene y que las entidades 
bancarias ofrecen sobreto­
do al público joven, es la 
cuenta ahorro vivienda. "Si 
eres joven, buscas la mayor 
desgravadón y además tie­
nes pensado comprarte 
una vivienda se recomien­
dan las cuenta ahorro vi­
vienda. Es xm producto que 
ya se ha generalizado enfre 
los clientes, por eso ahora 
se presentan más campa­
ñas de publicidad de los 
Planes de Pensiones", co­
menta Juan Antonio Cha­
pestro. 

En Caja Guadalájava la 
mayor demanda de estos 
productos financieros la 
han tenido, coincidiendo 
con la tendenda del merca­
do, los planes de pensio­
nes, que incrementan un 
23%, respedo al año pasa­
do. Se convierten así para 
la entidad alcarreña en los 
más demandados, por de­
trás de las cuentas ahorro 

viviendas y en tercer lugar 
por los imit link. "Los re­
sultados obtenidos son sa-
tisíacturios, empujados por 
un esnierzo suplementario 
que ha hecho Caja Guada-
lajara para su comerdali-
zación, acompañado por 
una innegable tendencia 
del mercado, que ha favo-
reddo su aceptadón entre 
los clientes", señalaba Igna-
do Redondo. 

Un ejemplo de lo que 
puede desgravar un plan 
de pensión contratado por 
875.00Ü pesetas al año es de 
una media del 33% sobre ei 
IRPF, ir>formaba Ignacio 
Redondo, aunque plañes 
más suculentos pueden lle­
gar a obtener una desgra­
vadón fiscal de hasta un 
45%. 

. lx>s planes de ahorro vi-
vievida, ocupan el segundo 
lugar "ooique sé van más 
limitados tanto en el tiem­
po, ya qué sólo puedes 
aprovecharte de esta des-
gravación fiscal durante 
cuatro años, que se fija pre­
ferentemente en un seg­
mento de la pobladón co­
mo es la gente joven. Los 
unit link son los prodiictos 

que de cara a la desgrava­
dón fiscal son menos de­
mandados por los clientes 
de Caja Guadalajara, "aun­
que hay que matizar que 
cada vez son más las perso­
nas que se interesan por 
estas fórmulas de ahorro". 

La Caja Rural de Cuen­
ca, como casi todas las enti­
dades realizan campañas 
sobre planes de pensiones 
específicamente en los últi­
mos meses del año, cons­
cientes del atractivo fiscal 
que ofrecen. 

Esta entidad disjx)ne de 
nn total de cinco planes e 
pensiones del grupo RGA, 
al que pertenecen casi to­
das las rurales, y en esta va­
riedad existen productos 
tanto de renta fija como va­
riable. En este sentido, 
fuentes de la Rural de 
Cuenca destacan que estos 
planes de pensiones obtu­
vieron el primer puesto en 
el ranking elaborado por 
Inverco a 31 de agosto de 
este año. 

Uno de los incentivos de 
este tipo de productos es la 
desgravadón fiscal, y en re­
lación a este punto, las 
fuentes anteriormente dta-

das destacan que hasta los 
52 años y con aportadones 
como máximo de 1.200.000 
pesetas se puede llegar a 
una desgravadón del 25% 
de los rendiiento netos del 
trabajo. Para los mayores 
de 53 años el límite de re-
ducdón llega hasta el 50%. 
También tienen planes es­
pecíficos para mujeres y 
para minusválidos. 

Según la experienda de 
Caja Rival de Cuenca, los 
planes de pensiones se su-
len aperturar diu-ante todo 
el año, si bien el 80% de la 
aportaciones, aportacio-
nes,aproximadamente se 
realizan en didembre. 

Des4e Caja Castilla La 
Mancha se destaca que dos 
son los prcKÜKtos que más' 
se utilizan en los dos últi­
mos meses del año como 
forma de conseguir una 
mayor desgravadón fiscal 
y son; las cuentas ahorro 
vivienda y los planes de 
pensiones. 

Además, a finales del 
año es cuando se realizan 
las aportadones para UegcU* 
al límite de lo que se puede 
desgravar, que es del 13 
millones en el caso de las 
cuentas viviendas. 

CCM ofrece a través de 
Castima, también una am­
plísima oferta de planes de 
pensiones tanto de renta fi­
ja como variable. Desde es­
ta entidad, se indde en que 
los planes de pensiones 
han estado y están muy 
bien tratados fiscalmente, 
siendo este uno de sus 
prindpales atractivos. 

Aunque deperuie del tí-
p>o de cliente, sí que existe 
un 60% que suele realizar 
aportadones a sus planes 
de pensiones a finales de 
año, si bien también hay 
otros que prefieren ir desti­
nando mensualmente o de 
forma periódica una canti­
dad fija. 

Esta información ha sido 
elaborada por Franrísco J. Ua­
ná; Alicia Sánchez, Ménica 
Moreno y Ana I. Moreira. 
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RODOLFO LLOPIS 

Cuenca 

Según el informe elabora­
do por los servicios técni­
cos de Caja Castilla-La 
Mancha y dado a conocer 
en el transcurso de la últi­
ma Asamblea General 
celebrada por la primera 
entidad financiera de la 
región CCM podría obte­
ner durante este ejercicio 
de 2001 unos beneficios 
cercanos a los 12.000 
millones de pesetas antes 
de impuestos. Si se confir­
ma ratifica-

Los resultados de la 

CCM prevé unos benefícíos 
cercanos a 12.000 millones 

Los objetivos a medio plazo es lograr unos beneficios 
antes de impuestos de 20*000 millones de pesetas 

El margen de 
explotación 
fue de un 

35,90% afínales 
del mes de 
noviembre 

rá la estra­
tegia de 
crecimien-

^- to diseñada 
por los 
m á x i m o s 
r e s p o n s a ­
bles de la 
entidad de 
ahorro de 
Castilla-La 
Mancha, según explicó su 
presidente Juan Pedro 
Hernández Moltó durante 
una comparecencia ante 
los medios de comunica­
ción de la capital con-
qüen^e'átismrfHÍr-la cita­
da reunión. Hernández 
Molfó'añadiS''que''cíe con-'" 
firmarse la cifra el proceso 
de crecimiento diseñado 
por la CCM 
sólo estaría 
empezando, 
ya que en el 
futuro aspi­
ramos a 
a l c a n z a r 
unos 20.000 
millones de 
pesetas en 
beneficios ". 

El presi­
dente de Caja Castilla-La 
Mancha aportó otro dato 
muy sintomático en lo que 
se refiere al crecimiento 
que viene experimentan­
do la entidad al indicar 

La obra social de la 
entidad para el 

año 2002 
ascenderá a 

2.419 millones de 
pesetas 

que en ese sentido se 
puede argumentar con el 
margen de explotación 

c o n s e g u i d o 
hasta finales 
del pasado 
mes de 
n o v i e m b r e 
que estaba 
situado en 
un 35'90 por 
ciento. En 
opinión de 
H e r n á n d e z 
Moltó tanto 

los beneficios previstos 
para el cierre de este ejer­
cicio como el margen de 
explotación de finales de 
noviembre" reflejan que 
se han cumplido los obje­
tivos- marcados^.jei.jyñQ., 
pasado y eso significa que 
CCKT se eñcuéfiFírriftaS' 
medias de crecimiento del 
sector e incluso en algu­

nos de los 
indicadores 
por delante 
de la media 
del sector ". 
La Asam­
blea Gene­
ral de CCM 
c e l e b r a d a 
en Cuenca 
dio el visto 
bueno al 

presupuesto de la Obra 
Social y Cultural para el 
ejercicio de 2002 que 
ascenderá a 2.419 millones 
de pesetas, lo que significa 
un incremento del 20 por 

CCM ha celebrado recientemente su Asamblea General en Cuenca. 

ciento con respecto al del 
año pasado y además tam-
Bférí representa el mismo 
porcentaje del presupues­
to total de la entidad 
financiera. Ese incremento 
presupuestario responde a 
los objetivos fundaciona­
les de la Caja de Castilla-
La Mancha en los que se 

obligada a devolver a la 
sociedad'* parte d e ' ' los 
beneficios'*'^ü?'*Ot¡tíefftr 
aunque también " estamos 
apostando por una políti­
ca crediticia en las mejo­
res condiciones posibles 
del mercado para el con­
junto de los ciudadanos 
de la región " señaló Juan 
Pedro Hernández Moltó, dice que la entidad está 

Uno de hs objetivos de la Caja es acercarse más al cliente 

plan de expansión de la 
entidad la dirección de 
CCM continuará ponien­
do su mirada en los clien­
tes de Castilla-La Mancha 
a los que considera el 
mejor mercado, aunque 
también pretende conver­
tirse en un soporte finan­
ciero de acompañamiento 
para los empresarios y 
clientes que se han esta­
blecido fuera de la región, 
de tal manera que próxi­
mamente ampliará su red 
de oficinas en el Medite­
rráneo y en la zona centro 
de España, en concreto en 
las provincias de Valencia, 
Alicante, Murcia y 
Madrid, en esta última 
reforzando su presencia 
alrededor de la M-40 y en 
los puntos de salida y 
entrada a la capital del 

presidente de CCM. En lo país. Con ello se iniciará 

que se mfiem^^a llamada,.-,Mámm..kJSSS^Í¡M^ ^" 
banca maytHlstr'está"pre«' 
visto ampliar el número 
de emisiones fuera del 
país y desarrollar otros 
productos vinculados a la 
corporación industrial, en 
particular para los secto­
res de seguros y de viajes. 

En lo que concierne al 

Los 160 consejeros de Caja Castilla-La 
Mancha también dieron su respaldo al 
documento estratégico y al plan de tra­
bajo que desarrollará la entidad a lo 
largo del próximo año en los que apa­
rece reflejado un objetivo común que 
consiste en propiciar un mayor acerca­
miento al cliente, de tal forma que una 
de las primeras acciones a desarrollar 
consistirá en poner en niarcha la llama­

da banca electrónica para que se pueda 
acceder eri tiempo real a los distintos 
servicios que ofrece la Caja regional. 
Junto a esta primera n\edida la CCM 
apostará en el ejercicio entrante por 
una política más agresiva que favorez­
ca la economía de crecimiento para las 
pequeñas y medianas empresas de la 
comunidad autónoma de Castilla-La 
Mancha. 

Valladolid, Córdoba y en 
Sevilla a más largo plazo. 

El presidente de Caja 
Castilla-La Mancha, Juan 
Pedro Hernández Moltó, 
expuso e la Asamblea la 
gran aspiración de la enti­
dad regional señalando 
que "queremos seguir 
apostando por el mercado 
tradicional de economía 
doméstica " y al mismo 
tiempo expresó el deseo 
de convertirse en un 
banco de pequeña y 
mediana empresa para lo 
que dijo "seguimos siendo 
una de las mejores entida­
des hipotecarias del país". 

REDACCIÓN 

Toledo 

El presidente de la Aso­
ciación Nacional de Pro­
ductores de Carne de 
Vacuno, Aprovac, Jesús 
González de Torres, y el 
de Caja Rural de Toledo, 
Andrés Gómez Mora, han 
suscrito un convenio 
financiero de colaboración 
entre ambas Instituciones 
por valor de 5.000 millo­
nes de pesetas. El importe 
concedido será destinado 
al desarrollo, ampliación 
y creación de empresas 
propiedad de los ganade­
ros integrados en Apro-

Caja Rural de Toledo fírma 
un convenio con Aprovac 

Los miembros de la Asociación de Productores de Carne de 
Vacuno dispondrán de 5*000 millones en condiciones especiales 

vac. La firma de este 
acuerdo, que se celebró en 
la sede central de Caja 
Rural en Toledo, renueva 
un convenio que, desde 
hace años, viene contando 
con la general aceptación 
del sector ganadero 
nacional, especialmente el 

de carne de vacuno. Gon­
zález Torres manifestaba, 
en el momento de la 
firma, que el contrato sus­
crito servirá para contri­
buir a salir definitivamen­
te de las crisis en la que se 
encuentra el sector, y que 
a los ganaderos Castilla-

La Mancha les ha supues­
to unas pérdidas de entre 
10.000 y 12.000 millones 
de pesetas. Para el presi­
dente de Aprovac, los pre­
cios del vacuno se están 
recuperando para el pro­
ductor aunque, "los de 
venta al público nunca 

estuvieron bajos, acorde 
con los que percibía el 
ganadero". Por su parte, 
para el presidente de Caja 
Rural, la notable acepta­
ción del acuerdo firmado 
corrobora la idoneidad de 
sus condiciones y objeti­
vos. 

La Rural de 
Ciudad Real 
colabora con 

Cruz Roja 
REDACCIÓN 

Ciudad Real 
El presidente de Caja Rural, 
Luis Díaz Zarco, y la presi­
dente de Cruz Roja Españo­
la de Ciudad Real, Dolores 
Cruz, han firmado un con­
venio de colaboración por el 
que los más de 600 volunta­
rios que tiene dicha institu­
ción en la provincia serán 
equiparados con vestuario 
financiado por Caja Rural. 
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Sáheie, Sancho, que no es un hombre más que otro si no hace más cfue otro. 

A'0¿as estas borrascas cjue nos suceden son señales de cjue presto ha de serenar 

el tiempo ij han de suceder bien las cosas: porcfue no es posible cjue el mal tj 

el bien sean durables... 

CCM 
Navidad para Todos. 
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D ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

AGRÍCOLA 

GANADERÍAS DEL JÚCAR 

S.L. 
Domicilio: C / Pérez Caldos, 

n°4, 3° Izquierda 
(Albacete) 

Capital Social: 3.060 euros 
Objeto Social: La explotación de 
toda clase de tincas agrícolas, 
ganaderas y forestales. 

CEBOLLAS VIALBA S.L.L. 
-''•' Domicilio: Paseo de los Eramo-

rados, n°6. Pedanía de Tiri. 
(Lezuza) 

Capital suscrito: 11.250.000 pts. 
Objeto social: Explotación de 
fincas rústicas, agrícolas, gana­
deras y cinegéticas, propias o 
ajenas y por lo tanto la adquisi­
ción y ventas de tierras, trans­
formación de las mismas, co­
mercialización de sus produc­
tos, semUlas y abonos, la com­
pra-venta de cereales, la adqui­
sición o venta de toda clase de 
maquinaria. 

HOSTELERÍA 

LLAPAMARI S.L.L. 
Domicilio: C/Pedro Coca, 

bajo 20, bajo 
(Albacete) 

Capital social: 3.606,07 euros 
Objeto social: La explotación de 
restaurantes y otros negocios de 
hostelería. 

CONSULTORÍA 

CONSULTORA Y GESTIÓN 
IRIDIA S.A. 

* " Domicilio: C/Mayor, n° 55- 2° I 
(Albacete) 

Capital social: 60.102 euros 
Objeto social: La realización 
de todo tipo d e estudios, con-
sultoría, asesoramiento jurídi­
co, fiscal, laboral, económico o 
contable, la evaluación y revi­
sión de los es tados econó­
micos, jurídicos o financieros, 
así como la dotación de la in-
fraestructrua técnica, material 
y productiva que precisen. 

INMOBILIARIA 

PROMOCIONES BOGUISA 
S.L. 

Domicilio: Polígono Industrial 
de \^llarrobledo. Manzana C, P. 

(ViUarrobledo) 
Capital social: 20.500.000 pts. 

Objeto social: Promoción de vi­
viendas, construcción, repara­
ción, conservación y ejecución 
de toda clase de obras, reformas 
y reparaciones, incluidas las de 
pintura, fontanería, calefacción. 

electricidad, albañilería, carpin­
tería, decoración y climatización 
de viviendas, locales y todo tipo 
de edificaciones. 

TRANSFORTE 

TRANSPORTE AÉREO 
GESTAVI S.A. 

Domicilio: C / del Rosario,4, es­
calera derecha 

(Albacete) 
Capital social: 110.088 euros 

Objeto social: Compañía aérea 
para transporte público de per­
sonas, carga o correo. Trabajos 
aéreos, fumigación, incendios, 
escuela de pilotos, taller de 
mantenimiento, venta de avio­
nes y en general cualquier acti­
vidad relacionada con la avia­
ción. 

HIJOS DE AURORA MARTÍNEZ 
YOTROSA.L. 

Domicilio: C / San Antonio, 
n<'5,1° 

(Muñera) 
Capital social: 63.000 euros 

Objeto social: El transporte de 
mercancías por carretera y com­
pra y venta ai por menor de to­
do tip>o de mercancías de lícito 
comercio. 

CONSTRUCaÓN 

CONSTRUMAT LOGAR XXI 
S.L. 

Domicilio: Los Deportes, n°13 
(Casas de Juan Núñez) 

Capital social: 18.000 euros 
Objeto social: La realización de 
todo tipo de trabajos relaciona­
dos con la construcción en gene­
ral. La comercialización, compra 
y venta de todo tipo de materia­
les de construcción. La compra­
venta de solares, terrenos y toda 
clase de tincas rústicas y-urba­
nas, pisos, locales y edificacio­
nes de todo género. 

EDinCACIONES CALDERÓN 
TOLEDO S.L. 

Domicilio: C / Antonio Macha­
do, n° 13 

(Casas de Juan Núñez) 
Capital social: 3.006 euros 

Objeto social: el almacenamien­
to y venta de materales para la 
construcción, trabajos de albaiíi-
lería, construcción en general, 
reparación, conservación, de­
molición, restauración de toda 
clase de construcciones, edifica­
ciones u obras civiles, o cual­
quier actividad derivada o ase­
mejada a las mismas. 

MAQUINARIA 

TARANCÓN MÓVIL S.L. 
Domicilio: Polígono Industrial 

Campollano, Avda. 4° 
(Albacete) 

Capital social: 3.050 euros 
Objeto social: La adquisición. 

enajenación, exportación, im­
portación, comercialización, 
promoción y venta al por mayor 
y menor, tanto en nombre pro­
pio como calidad de agente, re­
presentante, concesionario o 
distribuidor de toda clase de 
maquinaría, vehículos, repues­
tos, utensilios, complemeritos o 
accesorios de esto. 

ñ CIUDAD REAl 
CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

ADEMAR S.L. 
Domicilio: C/Angosa, 35 

(Valdepeñas) 
Capital social: 3.100 euros 

Objeto social: El negocio de 
hostelería, cafés y bares de cate­
goría especial. Las anteriores 
actividades que integran el ob­
jeto social pueden ser desarro­
lladas por la Sociedad total o 
parcialmente de modo indirec­
to, mediante la titularidad de 
acciones o participaciones en 
sociedades con objeto idéntico 
o análogo. 

CONSTRUCCIÓN . 

INVER GOGAR S.L. 
Domicilio: C / Pozo de las 

Nieves, 32 
(Tomelloso) 

Capital social: 42.100 euros 
Objeto social: Las actividades 
propias de una empresa cons­
tructora, promotora e inmobi­
liaria. Quedan excluidas todas 
aquellas actividades para cuyo 
ejercicio la ley exija requisitos 
especiales, que no queden 
cumplidos por esta sociedad. 

CENTÜRY TOWER S.L. 
Domicilio: C / Socuéllamos, n° 

16- Polígono Ind. Laráche 
(Ciudad Real) 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: La promoción, 
construcción, venta y arrenda­
miento, no financiero de solares 
y edificaciones. 

RUIPOVA S.L. 
Domicilio: G/ Valle Alcudia s /n 

(Tomelloso) 
Capital social: 52.708,76 euros 

Objeto social: El ejercido de la 
actividad propia de la empresa 
constructora, promotora e inmo­
biliaria. 

JOSÉ DANIEL LÓPEZ -
SONSTRUCCIONES S.L. 

Domicilio: C / Ramón y CÍajal, 38 
(Socuéllamos) 

Capital social: 3.906 euros 
Objeto social: Construcción, 
promoción, arrendamiento, 
compraventa, explotación, y re­
forma de fincas rústicas y urba­

nas, solares, naves industriales y 
comerciales, locales complejos 
turísticos, apartamentos, cha­
lets, viviendas, etc.. 

CARRILES, TRAVIESAS Y 
DESVÍOS S.L. 

Domicilio: C / San Francisco, 20 
(Socuéllamos) 

Capital social: 3.010 euros 
Objeto social: Construcción 
completa, reparación y conser­
vación de todo tipo de obras y 
edificaciones. Proyectos de ur­
banización y parcelación de to­
da clase de fincas, así como pro­
moción, explotación y arreindo 
de toda índole de construccio-

TRANSFORTE 

CITRABEN S.L. 
Domicilio: C / Santo Sepulcro, 15 

(Herencia) 
Capital social: 3.010,00 euros 

Objeto social: El transporte re­
gular por carretera de mercancí­
as en camiones o vehículos simi­
lares así como los servicios de 
mudanza. 

MOLTRANS LA MANCHA 
LOGÍSTICA Y TRANSPORTE 

S.L. , , . . _ . „,, 
Domicilio: C / Buenos Aires, 44 

(Tomelloso) 
Capital social: 16.000 euros 

Objeto social: El almacenamien­
to, transporte y distribución de 
todo tipo de mercancías por ca­
rretera, tanto nacional como in-
temacionalmente, así como la 
compraventa, construcción y re­
modelación de terrenos, naves y 
todo tipo de infraestructuras 
complementarias para el desem­
peño y mantenimiento de las ac­
tividades. 

MADERA 

JOFERSAN CARPINTEROS S.L 
Domicilio: Avda. de las 

Regiones, 19 
(Alcázar de San Juan) 

Capital social: 8.910 euros. 
Objeto social: Trabajos de fabri­
cación^ reparación y montaje en 
madera de uso doméstico e in­
dustrial. Compraventa de toda 
clase de mobiliario para uso do­
méstico e industrial. Compra­
venta y arrendamiento de fincas 
rústicas y urbanas, con expresa 
exclusión del arrendamiento fi­
nanciero. 

TEXTIL 

tículos del hogar usados. 

MAQUINARÍA 

MUNDIGRUASS.L.L. 
Domicilio: C / Albacete, 8 local 

bajo 
(Puertollano 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: La instalación y 
reparación de grúas-torre, anda-
mios motorizados, montacar­
gas, ascensores y otros aparatos 
de elevación. 

COMERCIO 

COMPLE ELENA CIUDAD 
REALS.L. 

Domicilio: C / Tinte, 6 bajo 
(Ciudad Real) 

Capital social: 3.006 eiu-os 
Objeto social: La venta de toda 
clase de complementos de per­
fumería y cosmética. 

ñ CUENCA 

BRILUMANS.L. 
Domicilio: C / Padres 

Capuchinos, n° 8 
(Manzanares) 

Capital social: 3.100, 00 euros. 
Objeto social: El tinte, limpieza 
en seco, lavado y planchado de 
ropas hechas y de prendas y ar-

CONSTITUCIONES 

TRANSPORTE 

PISTASOIL S.L. 
Domicilio: C / Osa Mayor, 16 

(San Clemente) 
Capital social: 16.204 euros 

Objeto social: La prestación de 
servicios de transporte mecáni­
co de mercancías de toda clase, > < 
por carretera y ciudad. La com- -^ 
pra y venta de toda dase de ve­
hículos a motor y arrastre. Ad­
quisición, tenencia, explotación 
y enajenación de toda dase de 
bienes inmuebles. 

RAIL OIL S.L. 
Domidlio: C / Santa María s / n 

(Honrubia) 
Capital sodal: 78.129,00 euros 

Objeto sodal: Prestadón de ser­
vidos de transporte mecánico 
de mercancías de toda clase, f>or 
carretera y ciudad, de cualquier 
clase de los regulados por las le­
yes vigente. La compra y venta 
de toda clase de vehículos a mo­
tor y arrastre, adquisidor!, te­
nencia, explotadón y enajena-
d ó n de bienes inmuebles. 

TRANSPORTES MÓTENOS 
POR CARRETERA S.L. 

Domicilio: C/Castellar, 2 
(Mota del Cuervo) 

Capital sodal: 3.006,00 euros 
Objeto social: Transporte de 
mercancías por carretera. Com­
praventa y alquiler de vehícu­
los. Compraventa y alquilen* de 
bienes inmuebles. 

INFORMÁTICA 

DIGITAL SERViaOS 
INFORMÁTICOS TARANCÓN S.L. 
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Domicilio: Avda. Miguel de 
Cervantes, 99 - 5° A 

(Tarancón) 
Capital social: 6.000 euros 

Objeto social: La enseñanza de 
informática en todas sus ramas, 
idiomas, asignaturas comple­
mentarias de la ESO y BUP, así 
como cualquier otra enseñanza 
que pueda ser demandada en 
dichos ámbitos. 

LA EMPRESA NUEVA DE 
INVERSIONES GESTIONA­

DAS ON LINE S.L. 
Domicilio: Colón, 20 

(Cuenca) 
Capital social: 35.100 euros 

Objeto social: Venta y distribu­
ción de equipos informáticos, 
venta de mobiliario y material 
de oficina, venta y distribución 
de equipos de telecomunica­
ciones, venta de electrodomés­
ticos y aparatos electrónicos, 
instalación de redes informáti­
cas y sistemas de cableado es­
tructurado. 

SERVICIOS 

CUENCA VEN Y VERÁS 
Domicilio: C/Alfonso VIII 

(Cuenca) 
Capital social: 3.050,06 euros 

Objeto social: La promoción, 
publicidad y actividades simi­
lares. 

VIRGEN DE UCERO 
RESIDENCIAL S.L. 

Domicilio: C/Bolero, 17 
(Villaverde y Pasaconsol) 

Capital social: 24.040 euros 
Objeto social: La explotación 
ygestión de residencias de ma­
yores y pensionistas. 

AGRÍCOLA 

CEREALES CONBAS S.L. 
Domicilio: Las Fuentes, 5 

(Mota del Cuervo) 
Capital social: 3.600,00 euros 

Objeto social: La producción, 
distribución, comercialización 
y transformación de productos 
agrícolas y suministro de pro­
ductos para uso y consumo 
agrícola. Así como servicios a 
la agricultura y explotación de 
fincas rústicas. 

CONSTRUCCIÓN 

EXCAVACIONES TEATINOS 
S.L. 

Domicilio: C / Pitágoras, 12 
• (Casas de Fernando Alonso) 

Capital social: 3.050 euros. 
Objeto social: Compraventa de 
maquinaría para la construc­
ción, derr ibos, excavaciones, 
movimiento de tierras y obra 
civil y otro tipo de actividades 
relacionadas. 

HOSTELERÍA 

ARACOELI&SALVADOR S.L.L. 
Domicilio: C / Carretera 

Nacional, 310, Km. 179, 480 
(Sisante) 

Capital social: 3.006 euros. 
Objeto social: Servicios hostele­
ros y servicio de aseo personal 
para viajeros. 

TURISMO 

EXPLOTACIONES HOSTELERAS 
RURALES DE CASTILLA-LA 

MANCHA S.L. 
Domicilio: C / Campanas, 2 

(Buendía) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: Explotación de ca­
sas rurales y actividades anejas y 
deportivas, tales como restau­
rante, bar, discoteca y picadero 
de caballos. 

Q GUADAIAJAM 

CONSTITUCIONES 

VEHÍCULOS 

CLASSIC AUIDMOIWE CENTRE 
SLL 

Domicilio: C / Ferial, n° 15- 3° 
(Guadalajara) 

Capital social: 46.626 euros 
^b j e to social: Compta y verita, 
importación y exportación de 
vehículos automóviles, motoci­
cletas, nuevos, usados y clásicos. 
Reparación, reconstrucción y 
mantenimientos de importación 
y exportación, al por mayor y al 
por menor de repuestos. 

INMOBILIARIA 

PABLO GONZÁLEZ 
FERNÁNDEZ S.L. 

Domicilio: Camino de 
Chiloeches, n° 9-D 

(Horche) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Compra, venta, 
permuta y alquiler de cualquier 
tipo de terrenos, locales, edifi­
cios, viviendas, chalets, inmue­
bles en general ya sean, rústicos 
o urbanos, su acondicionamien­
to, reparación, administración y 
gestión. La construcción y ejecu­
ción de obras con su decorado, 
pintura, fontanería, carpintería. 

RENTE 2100 S.L. 
Domicilio: C/Capitán Diego de 

Urbina, n° 9,1°C 
(Guadalajara) 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: Alquiler de locales 
industriales, la compra y venta 
de bienes irunuebles, la compra 
y venta de equipos industriales, 
y el asesoramiento e instrumen­
tación y control de equipos in­
dustriales. 

ALGUACIL ROJO S.L. 
Domicilio: Plaza Mayor, 14- 1° 

(Sigüenza y Barbatona) 
Capital social: 3.010 euros. 

Objeto social: La promoción, al­
quiler y comercio de locales, vi­
viendas y edificaciones de todo 
tipo. La promoción de terreno, 
su urbanización y parcelación, 
con medios propios de terce­
ros. La construcción completa, 
reparación yconservación de 
edificaciones y obras civiles, 
incluso vivienda y protección 
oficial. 

SERVICIOS 

ILEX PAISAJISTAS S.L. 
Domicilio: C/Mánuel Páez 

Xámarillo, n° 3,1° 
(Guadalajara) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto sodial: Ejecución de 
proyectos integrales. Estudios, 
de Impacto ambiental. Decora­
ción de interiores. Trabajos de 
floristería. Arteflora. 

PROTECA AMBIENTE S.L. 
Domicilio: C/Jorge Luis Bor-

ges, 11 , 2 ° b 
(Guadalajara) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: La instalación, 
reparación y mantenimiento, 
así como la ejecución d e infor­
mes, valoraciones, _peritacio-
jnes, estudios y revisión, por 
cuenta propia o ajena de toda 
clase de instalaciones de aire 
acondicionado, calefacción, 
fontanería, gas, electricidad y 
acumuladores, en edificios, na­
ves industriales, e tc . . 

CONSTRUCCIÓN 

RUIVALCONS S.L. 
Domicilio: C / La Barca, 11, 

bajo (Guadalajara) 
Capital social: 3.200 euros 

Objeto social: Trabajos de alba-
ñilería, en general. Construc­
ción de todo tipo de obras. La 
promoción de obras en gene­
ral. 

ELECTRICIDAD 

GUADELEC ELECTRICIDAD 
S.L.L. 

Domicilio: C/Zafagoza, 6 
Centro Comercial, local 14 

(Guadalajara) 
Capital social:34.260 euros 

Objeto social: La instalación y 
mantenimiento de tendidos y 
conducciones eléctricas, pues­
ta en funcionamiento, reestruc­
turación y reparación de insta­
laciones, montajes y sistemas 
eléctricos y electrónicos, estu­
dio y colocación de puntos de 
luz, interruptores , enchufes, 
cuadros de mando y enlaces o 
conexiones y otras actividades 
relacionadas. • 

DEPORTE 

LUCÍA DELGADO BOABENT 
S.L. 

Domicilio: C/Acacias, n°6, par­
cela 57-A. Urbanización Sotóla 

(Valdeaveruelo) 
Capital social: 3.016 euros 

Objeto social: Gimnasio, montaje 
y explotación de gimnasio. Orga­
nización, desarrollo y explota­
ción de actividades, deportiva y 
servicios deportivos. Escuela de 
formación deportiva, masaje y 
estética. 

a TOLEDO 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

GENERAL IBÉRICA DE 
EMBALAJES SERVICIO Y 
ASESORAMIENTO S.L.L. 

Domicilio: C / Polígono Indus­
trial Requena, Calle C, n°45 

(Cedillo del Condado) 
Capital social: 3.006 euros 

Objeto social: Comercialización, 
venta y distribución de material 
para embalaje de todo tipo de 
objetos. Construcción, promo­
ción, compra-venta, arrenda­
miento, salvo financiero, y ce­
sión de toda clase de inmuebles.' 

SERVICIOS 

SEND & TRANS LOGÍSTICA 
S.L. 

Domicilio: C / Zuqueca, 18 
(Consuegra) 

Capital social: 3.006euros 
Objeto social: Servicios de reca-
dería, reparto y manipulación 
de correspondencia. Alquiler de 
depósitos y almacenes. Servi­
cios de almacenaje, clasifica­
ción, paletización, archivo, cus­
todia y distribución de merca­
derías y documentos. Transpor­
te público de mercancías por ca­
rretera. 

HOSTELERÍA 

IRAIRA HOSTELERÍA S.L. 
Domicilio: Plaza del Corralón, 

n°6 
(Illecas) 

Capital social: 3.006 euros 
Objeto social: Servicios de cafe­
tería, restaurante, otros cafés y 
bares, hoteles, hostales, discote­
cas y espectáculos públicos. Co­
mercio al por menor de bebidas, 
caramelos, dulces, golosinas, 
chocolates y helados; sumiiús-
tro de productos alimenticios y 
benbidas, incluido tabaco a tra­
vés de máquinas expendedoras. 

TOLEZAPI S.L. 
Domicilio: Travesía Uruguay, 

n°5- 2°D 

(Toledo) 
Capital social: 3.006 euros 

Objeto social: Explotación de to­
do tipo de establecimientos de 
hostelería y recreativos como 
bares, cafeterías, pubs, boleras, 
bares de copas, discobares, dis­
cotecas y salas de fiestas. 

AGRÍCOLA 

FERCAEXPORT AGRÍCOLA S.L. 
Domicilio: Plaza de la 

Torrecilla, n° 11-B 
(Puebla de Almoradiel (La)) 
Capital social: 3.610 euros 

Objeto social: La compra y ven­
ta, al por mayor y menor, de 
productos hortifructícolas, así 
como su almacenamiento y dis­
tribución. 

ARTESANÍA DEL CALZADO 
Y PIEL MUÑOZ S;L:L.' ' " 
Domicilio: C/ 'kéal , Íá ' 

(San Pablo de los Montes) 
Capital suscrito: 3.006 euros 

Objeto social: Fabricación de ar­
tículos de marroquinería, piel y 
calzado y su comercialización. 
Compra, venta, arrendamientos 
yparcelamientos de fincas tanto 
rústicas como urbanas. 

INFORMÁTICA 

DYNPACT S.L. 
Domicilio: C / Calle Réirío' ""' 

Unido, 1 
(Toledo) 

Capital social: 3.008 pesetas 
Objeto social: Diseño gráfico: 
rótulos, anuncios publicitarios, 
páginas web y catálogos. Venta, 
mantenimiento y actualización 
de equipos y aplicaciones infor­
máticas. Servicios de consulto-
ría, mantenimiento y actualiza­
ción de programas informáti­
cos. 

ALIMENTAqí^N , ^ _ 

PERYGAR DISTRIBUCIONES 
INTERNACIONALES S.L. 

Domicilio: C / Oslo, 21 
(Toledo) 

Capital social: 3.010 euros. 
Objeto social: Comercializa-
ación de productos: lácteos, 
cárnicos, aves, pescados y ma­
riscos, aceites, frutas, legum­
bres, hortalizas, bebidas, con­
servas vegetales y animales; 
frutos secos. En estado natrual, 
curado, refrigerado, congelado 
o conservado. 

CONSTRUCCIONES ISMAEL 
OCTAVIO S.L. 

Domicilio: C / Santiago, n° 24 
(Navalcán) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: La construcción y 
rehabilitación de todo tipo de 
inmuebles, así como todas las 
actividades que se encuentren 
dentro de la rama constructora. 
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OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO (Para «las 
información: 
Nombre: Ángeles Río. 
Dirección General de 
Política de la Pyme. 
"mailto:angelesr@ipy-
me.org" angelesr@ipy-
me.org 
Cl María de Molina, 50 
T planta 28046 Madrid 
Fax: +34 91545 09 40 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio de 
Toledo. 
Calle Alfonso X el Sabio, 
1 
45001 Toledo 
Fax: +34 925 28 53 82 

• Cuba 

REF-3472/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero interesado 
en concluir una línea de 
fabricación de células fo-
tovoltaicas en el Complejo 
de Componentes Electró­
nicos, en la provincia de 
Pinar del Río, pertene­
ciente al Ministerio cuba­
no de Informática y Co­
municaciones. El coste es­
timado de la inversión as­
ciende a 700.000 dólares 
norteamericanos.^ Éste 
centro necesita fondos, 
tecnología, know-how, y 
el 85% del mercado exte­
rior. La parte cubana con­
tribuiría con las instala­
ciones, una parte de la lí­
nea de producción y ma­
no de obra cualificada, 
servicios de ingeniería, así 
como el proyecto de insta­
lación y el "start-up". 

REF-3481/01 
Empresa cubana busca 
socio extranj«!ro para un 
proyecto conjunto con la 
Empresa Comercial de 

RTV. Esta empresa se de­
dica a la comercialización 
de producciones cuba­
nas, tanto de radio como 
de televisión, a escala na­
cional e internacional; y a 
la compra de programas 
y equipos tecnológicos 
para el ICRT. Está intere­
sada en establecer una 
asociación con empresas 
extranjeras en el campo 
de las coproducciones, 
doblaje y servicios de 
producción para medios 
audiovisuales, incluido 
películas, televisión, res­
tauración y grabaciones 
musicales. Entre sus prin­
cipales servicios se inclu­
ye: alquiler de equipos 
para producciones audio­
visuales, contratación de 
espectáculos y grupos 
musicales, contratación 
de personal cualificado 
para medios audiovisua­
les, doblaje y subtítulos, 
venta de programas y 
guiones. 

REF-3482/01 
Empresa cubana busca 
socio extranjero interesa­
do en la fabricación y co­
mercialización de tejido 
vaquero' cdíí ültó-éiriprésá 
textil. El coste de la inver­
sión necesaria asciende a 
12 millones de dólares 
norteamericanos, y se 
destinará a la compra de 
equipos tecnológicos, 
equipamiento auxiliar e 
ingeniería, construcción y 
montaje, así como capital 
de trabajo. Además, el so­
cio extranjero contribui­
ría con el correspondien­
te mercado exteríor. Esta 
inversión puede hacerse 
en etapas parciales, esto 
es, por secciones en la 
planta. 

REF-3483/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero interesado, 
en remodelar y moderni­
zar su línea de montaje de 
monitores para microor-
denadores. El socio ex­
tranjero contribuiría con 
know-how y asistencia 
técnica, así como con fon­
dos para desarrollar el 
proyecto. El coste estima­
do de la inversión ascien­
de a 250.000 dólares nor-
teamerícanos. 

REF-3484/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero para la fa­
bricación de radios, gra­
badoras y otros electrodo­
mésticos en general. La 
planta posee una capaci­
dad instalada que permite 
el montaje de 300.000 apa­
ratos electrodomésticos al 
año. Además, posee talle­
res de pre-moldeado para 
cables, montaje manual 
de componentes para cir­
cuitos impresos, enrolla­
do de microfiltros y bebo­
nas, y montaje y control 
estricto de calidad de ca­
da detalle. La producción 
se destinará tanto al mer­
cado nacional como a 
mercados exteriores. El 
socio extranjero contribui­
ría con fondos, know-how 
y el mercado exterior. 

REF-3485/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero para fabri 
car rayón de muy buena 
calidad. Actualmente, la 
capacidad de la planta as­
ciende a 4.500 toneladas 
anuales. Posee plantas au­
xiliares para la produc­
ción anual de 1.500 tone­
ladas de bisulfato, 30.000 
toneladas de ácido sulfú­

rico y 2.000 toneladas de 
sulfato sódico, anual. El 
socio extranjero contribui­
ría con fondos para mo­
dernizar y aumentar su 
capacidad y tecnología 
para la producción de 
otras poliamidas, y con el 
mercado exterior. 

REF-3486/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero para una 
firma apícola cubana, con 
el fin de establecer una sĉ -
ciedad económica inter­
nacional para la promo­
ción y exportación de pro­
ductos apícolas cubanos, 
con gran calidad y espe-
cialización. Esta empresa 
se dedica a la producción, 
adquisición, mejora y en­
trega de miel, cera y otros 
productos obterüdos a 
partir de colmenas, así co­
mo a actividades de in­
dustrialización y marke-
ting. Esta sociedad tendrá 
como principal objetivo la 
transformación, envase y 
comercialización de pro­
ductos apícolas para la ex­
portación, así como la in­
troducción de estos pro­
ductos cubanos en el mer­
cado internacional y, en el 
futuro, la creación de un 
centio de "apiterapia" en 
Cuba o en otros países. 

REF-3487/0I 
Empiesa cubana busca so­
cio extranjero para un 
proyecto de producción 
de grano, especialmente 
frijol y maíz, en un terre­
no de unas 5.000 hectáre­
as. La producción se co­
mercializará tanto en el 
mercado doméstico como 
en mercados exteriores. El 
coste estimado de la in­
versión asciende a 1,5 mi-. 

Uones de dólares nortea­
mericanos. El socio ex­
tranjero contribuiría con 
fondos, tecnología, ma­
quinaria y equipamiento. 
En particular, la empresa 
necesita la introducción 
de tecnología avanzada, 
desde la etapa de produc­
ción a la de secado y en­
vasado. 

REF-3488/01 
Empresa cubana busca so­
cio extranjero para vm pro­
yecto con un complejo aví­
cola nacional. Esta empresa 
desea promover la partíd-
padón de empresas inter-
nadonales dedicadas a la 
investigadón y desarrollo 
de genética avícola y cría 
piua, basados en el inter­
cambio dentífico y técnico, 
con el propósito de mejorar 
la cría ya desarrollada en 
Cuba, y hacerla más eficaz 
y resistente a las enferme­
dades que afectan a las 
aves de corral. 

REF-3489/01 
Empresa cubana busca so-
do extranjero interesado en 
la introducdón de tecnolo­
gías avanzadas, know-how 
y^^ondppipara î tilizarlos en 
las'diferentes actividades 
reladonadas con la produc-
dón de plantas medicinales 
y especias. Esta asociadón 
se establecerá con una em­
presa encargada de la pro-
ducdón y comerdalizadón 
de plantas decorativas, na­
turales y artificiales, medi­
cinales y especias. 

REF-3151/01 
Empresa cubana busca un 
sodo que invierta en la 
compra de tres máquinas 
tejedoras, bobinas y equi­
pamiento de laboratorio 

para medir los parámetros 
de calidad de cables coa­
xiales. El equipamiento de­
be ser moderno, y suminis­
trado por importantes fa­
bricantes de estas tecnolo­
gías y que posean una bue­
na reladón calidad/predo. 
El objetivo que se persigue 
es el de sustituir la tecnolo­
gía existente para fabricar 
cables coaxiales. La capad-
dad de producdón se utili­
zará en un 75% durante el 
primer año y en un 100% 
diu-ante el segundo año. 

REF-3152/01 
Empresa cubana busca un 
sodo para fabricar cara­
melos mediante la promo-
dón de inversiones de ca­
pital extranjero para la fa­
bricación de caramelos 
duros, blandos y rellenos, 
así como piruletas, con la 
capacidad existente. La 
capacidad de producdón 
disponibles es de 10 tone­
ladas diarias en dos tur­
nos de trabajo. El socio X̂jo 
tranjero contribuiría con 
el mercado exterior, ya 
que una pequeña parte de 
la producción estará des­
tinada al mercado domés-

derrüzación de la tecnok)r~ 
gía existente y capital de 
trabajo. 

REF-3153/01 
Empresa cubana buscg^^j, 
ció para establecer im^^^q 
líneas de procesamiento ' 
para pasta de tomate y 
pulpa de frutas. Cada lí­
nea de procesamiento ten­
drá una capacidad de pro­
ducdón de 12,5 toneladas 
/ hora para tomate, 5 to­
neladas / hora para man­
go, y 3 toneladas / hora 
para guayaba. 

1 
mVM: 

Cuba celebra la tradicional Fiesta del Tabaco para impulsar el intercam­
bio comercial. Próximamente tendrá lugar en Cuba la segunda Fiesta del 
Tabaco. Este encuentro tiene como fin contribuir al intercambio comer­
cial y científico-técnico entre profesionales de Centroamérica y el Cari­
be. Simultáneamente al encuentro, se realizará un taller internacional, 
auspiciado por la Universidad de La Habana, que incluirá temas relacio­
nados con el cultivo de nuevas variedades de tabaco. La Fiesta del Taba­
co, que se celebrará en la provincia Pinar del Río, en el extremo occiden­
tal de la isla caribeña, incluirá una feria comercial denominada Expo 
Vueltabajo, que facilitará negocios y la concreción de contratos. En la 
misma también se prevé la participación de firmas multinacionales tan 
importantes como Mercedes Benz, BrasCubia, Bayer,'La Conchita, Poli-
gom, Etecsa y Acinox. 

Lx, expoitadones cubanas aumentarán im 20% en 200L Cuba prevé aumentar este 
año más de un 20% sus exportaciones, y un 4% las importadones, según señaló el 
ministro cubano de Comercio Exterún̂  Raúl de la Nuez. El intercambio comercial 
cubano, que logró su etapa de esplendor en década de los 80 al alcanzar un valor de 
14.000 millones de dólares (2,50 billones de pesetas), comenzó a declinar vertigino­
samente y, en 1993, apema sobrepasó los SJOtXi millones de dólares (537.000 millones 
de pesetas), al reducirse en más de un 75%. A partir de 1994, se descentralizó la acti­
vidad comercial externa, que dejó de ser función exdusiva del Estado, y comenza­
ron a operar un total de 390 empresas privadas. Al cerrar d año 2000, el intercambio 
comerdal superó los 6.500 millones de dólares (1,16 billones de pesetas), con au­
mento del 12% en las exportaciones y del 4% en las importaciones. El objetivo para 
los próximos ejercicios es incrementar y diversificar las exportadones, tarea parale­
la a la sustitución de las importadones. 

I Am ímd i'-tí^jhif». 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE HACIENDA 

* Resolución 16/2001, 
de 29 de noviembre, de 
la Dirección General de 
Tributos, por la que se 
convierten a euros las 
cuantías del denomina­
do "recurso cameral per­
manente", establecido 
en la Ley 3/1993, de 22 
de marzo. Básica de las 
Cámaras de Comercio, 
Industria y Navegación. 
BOE 20 de diciembre de 
2001. 

* Resolución de 5 de di­
ciembre de 2001, del De­
partamento de Recauda­
ción de la Agencia Esta­
tal de Administración 
Tributaria, por la que se 
concede la autorización 
número 422 para actuar 
como entidad colabora­
dora con el Tesoro en la 
gestión recaudatoria a la 
entidad "Caja Rural de 
Mota del Cuervo, Socie­
dad Cooperativa de Cré­
dito". 

BOE 21 de diciembre de 
2001. 

• MiNisiHuo DE AGRICULTURA, 
PESCA Y AuMENiAaÓN 

* Resolución de 3 de di­
ciembre de 2001, de la 
Subsecretaría de Agricul­
tura, Pesca y Alimenta­
ción, jxjr la que se resuelve 
la publicación del Acuerdo 
del Consejo de Ministros 
de 30 de noviembre de 
2001, que aprueba el Plan 
de Seguros Agrarios Com­
binados para el ejercido 
2002. 

BOE 20 de diciembre de 
2001. 

* Orden de 21 de diciem­
bre de 2001 por la que se 
establecen los requisitos 
para el movimiento de 
animales de la especie 
porcina dentro de las zo­
nas sometidas a restricio-
nes por la peste porcina 
clásica en España. 

BOE 22 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE TRABAJO Y 

ASUNTOS SOCIALES 

* Resolución de la Direc­
ción General del Institu­
to de Migraciones y Ser­
vicios Sociales por la que 
se anuncia la convocato­
ria del concurso abierto 
número 109/2001, para la 
contratación de la póliza 
colectiva de seguros a fa­
vor de los beneficiarios 
de plaza en el Programa 
de Termalismo Social del 
IMSERSO durante la tem­
porada 2002. 

BOE 22 de diciembre de 
2001. 

• COMUNIDAD DE 

CASTILLA-LA MANCHA 

* Resolución de la Conse­
jería de Obras Públicas, de 
30 de noviembre de 2001, 
por la que se anuncia la lici­
tación del expediente HV-
SP-01-038. 
BOE 20 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE ECONOMÍA 

* Real Decreto 
1330/2001, de 30 de no­
viembre, por el que se 
modifica, parcialmente, 
el Real Decreto 
489/1988, de 6 de mayo, 
de delimitación de la zo­
na de promoción econó­
mica de Castilla-La 
Mancha. 
BOE 19 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE CIENCIA Y 

TECNOLOGÍA 

* Corrección de errores 
de la Orden de 7 de di­
ciembre de 2001 por la 
que se efectúa la convo­
catoria del año 2002 pa­
ra la concesión de ayu­
das de la Acción hori­
zontal de Apoyo a Cen­
tros Tecnológicos del 
Programa de Fomento 
de la Investigación Téc­
nica ( P R O F I T ) , incluido 
en el Plan de Investiga­
ción Científica, Desarro­
llo e Innovación Tecno­
lógica (2000-2003). 

BOE 21 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE 

ADMINISTRAOONES PÚBLICAS 

* Resolución de 19 de 
noviembre de 2001, del 
Ayuntamiento de Yun-
cler (Toledo), referente a 
la convocatoria para 
proveer una plaza de 
Guardia de la Policía 
Local. 

BOE 21 de diciembre de 
2001. 

* Resolución de 28 de 
noviembre de 2001, del 
Ayuntamiento de Albo­
rea (Albacete), referente 
a la convocatoria para 
proveer una plaza de 
Oficial de Segunda de 
Albañilería. 

BOE 21 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE SANIDAD Y 

CONSUMO 

* Resolución de 26 de no­
viembre de 2001, de la 
Dirección General del 
INSALUD, por la que se 
nombra personal estatu­
tario en la categoría de 
Pinche a los adjudicata­
rios de plaza de las prue­
bas selectivas convocadas 
por Resolución de 16 de 
julio de 1998 de cada Di­
rección Territorial/Pro­
vincial del INSALUD. 
BOE 20 de diciembre de 
2001. 

• ADMINISTRACÓN LOCAL 

* Resolución de 19 de 
noviembre de 2001, del 
Ayuntamiento de Villa-
rrubia de los Ojos (Ciu­
dad Real), de corrección 
de errores ién la de 19 de 
octubre de 2001, referen­
te a la convocatoria para 
proveer una plaza de 
Sargento de la Policía Lo­
cal. 
BOE 20 de diciembre de 
2001. 

• MINISTERIO DE FOME.NTO 

* Resolución de la De­
marcación de Carreteras 
del Estado en Castilla-La 
Mancha relativa al expe­
diente de expropiación 
forzosa de los bienes y de­
rechos afectados por la 
ejecución del proyecto de 
las obras "Variante de 
Sonseca. Carretera N-401 
de Madrid a Ciudad Real 
por Toledo, puntos kilo­
métricos 90,5 al 99,6 y do­
cumento complementa­
rio. Tramo: Ajofrín-Sonse­
ca. Provincia de Toledo".' 
Clave: 23-TO-2890. 
BOE 22 de diciembre de 
2001. 

* Resolución del Director 
general de Carreteras.so­
bre delimitación de tramos 
urbanos y modificación de 
la línea límite de edifica­
ción en la CN-320, variante 
de Cabanillas del Campo 
(Guadalajara). 
BOE 22 de diciembre de 
2001. 

Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra­
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE BIENESTAR 

SOCIAL 

* Ayudas y Subvenciones. 
Orden de 18 de diciembre 
de 2001, de la Coitsejería de 
Bienestar Social, de Convo­
catoria de Subvenciones a 
personas físicas y jurídicas 
púbUcas o privadas para rea­
lización de programas y ac­
tividades en materia de 
igualdad de oportunidades 
para las mujeres. 
D.O.C.M.19 de diciembre de 
2001. 

• CoNSEpuA DE AGRICULTURA 

Y MEDIO AMBIENTE 

* A)aidas y Subvenciones. 
Resolución de 10 de diciem­
bre de 2001, de la Secretaría 
General Técnica de la Conse­
jería de Agricultura y Medio 
Ambiente, por la que se da 
publicidad a las subvenciones 
concedidas a las Organizacio­
nes Profesionales Agrarias de 
Castilla-La Mancha. 
D.O.C.M. 18 de diciembre de 
200L 

* Anuncio de 3 de diciem­
bre de 2001, de la Delega­
ción Provincial de Agri­
cultura y Medio Ambien­
te de Cuenca, ocupación 
temporal de terrenos en ví­
as pecuarias, para la insta­
lación de tres parques eóli-
cos y dos líneas eléctricas • 
de evacuación de la ener­
gía, producida, solicitada 
por la empresa Energías 
Eólicas Kuropeas. 
D.O.C.M. 18 de dideinbie de 
2001. 

* Denominaciones de 
Origen. Orden de 7 de 
diciembre de 2001, de la 
Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente, 
por la que se crea el con­
sejo regulador provisio­
nal encargado de formu­
lar el proyecto de regla­
mentación de la Denomi­
nación de Origen Ribera 
del Júcar y se designa a 
sus miembros. 

D.O.C.M. 21 de didembre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE OBRAS 

PÚBLICAS 

* Información Pública. 
Resolución de 5 de di­
ciembre de 2001, de la Se­
cretaría General Técnica, 
por la que se abre período 
de información pública 
del proyecto estudio infor­
mativo de la autovía CM-
400 Toledo-Tomelloso 
(Autovía de Los Viñe-
dos).Tramo: Toledo-Con­
suegra, expedientE: CV-
SP-01-080 E.I. 

D.O.C.M. 18 de didembre de 
2001. 

* Expropiación Forzosa. 
Resolución de 3 de di­
ciembre de 2001, de la De­
legación Provincial de 
Obras Públicas en Ciudad 
Real, por la que se señala 
fecha para el levantamien­
to de actas previas a la 
ocupación de las fincas 
que se citan, afectadas por 
las obras: Modificado n° 1 
de la obra: Proyecto para 
la construcción de las 
obras, explotadón y man­
tenimiento de las mismas, 
de las Edars de Montiel, 
Torre de Juan Abad, Alme-
dina, Villamaiu-ique y San­
ta Cruz de los Cáñamos 
(Ciudad Real). Clave: HD-
CR-98/341. 

D.O.CM. 18 de didembre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE ECONOMÍA 

Y HACIENDA 

* Tasas y Predos Públicos. 
Resoludón de 12 de didem­
bre de 2001, de la Secretaría 
General de Economía y Ha-
denda, por la que se da publi-
ddad a las cuotas y tarifas de 
las lasas de la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La Man­
cha, expresadas en euros. 
D.O.CM. 21 de didembre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE FUENTE-

ÁLAMO 

* Anundo de 4 de didem­
bre de 2001, del Ayunta­
miento de Fuente Álamo 
(Albacete), sobre la elabora-
dón del Plan de Ordenadón 
Munidpal de Fuente Álamo, 
con d fin de adaptar la nor­
mativa urbanística de esta lo­
calidad. 

D.O.CM. 18 de didembre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE YUNQUERA 

DE HENARES 

* Anuncio de 4 de di­
ciembre de 2001, del 
Ayuntamiento de Yun­

quera de Henares (Gua­
dalajara), sobre informa­
ción pública de Alternati­
va Técnica, Plan Parcial, 
Proyecto de Urbanización 
y de Reparcelación del 
Programa de Actuación 
Urbanizadora del Polígo­
no Mohedano de suelo in­
dustrial. 
D.O.CM. 18 de didembre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE SESEÑA 

* Anundo de 3 de didem­
bre de 2001, del Ayunta­
miento de Seseña (Toledo), 
sobre exposidón pública de 
la Modificadón Puntual de 
las Normas Subsidiarías 
Munidpales en el ámbito de 
las fincas situadas entre la 
N-IV (p.k. 34 y 35, y el Ca­
mino de Los Pontones) de 
este munidpio y publica-
dón del PAU del SAU-31, 
presentado por la sodedad 
Naveuropa XXI, S.L. 
D.O.CM. 18 de didembre de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE 

TALAVERA DE LA REINA 

* Anundo de 30 de noviem­
bre de 2001, del Ayunta­
miento de Talavera de la 
Reina (Toledo), sobre apro-
badón de la propuesta de 
convenio urbanístíco a sus­
cribir entre el Ayuntamiento 
de Talavera de la Reina y las 
mercantiles SAT Corralejo 
Limitada, n° 3923 y Sodedad 
Anónima de Muebles. 
D.O.CM. 18 de didembre de 
2001. 

•iNsrrruTO DE LA VID Y EL VINO 

DE CASITLLA-LA MANCHA 

* Resolución de 12 de di­
ciembre de 2001, del Insti­
tuto de la Vid y el Vino de 
Castilla-La Mancha, por 
la que procede al nombra-
nüento del Presidente del 
Consejo Regulador de la 
Denominación de Origen 
Manchuela. 

D.O.CM. 21 de didembre de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE EDUCACIÓN 

Y CULTURA 

* Resoludón de 14 de di­
dembre de 2001, de la Se­
cretaría General Téatíca, 
por la que se anunda lid-
tadón mediante concurso, 
procedintíento abierto, para 
el arrendamiento con opdón 
de compra de material infor­
mático con destino a centros 
docentes públicos de prima­
ria dependientes de la Cort-
sejería de Educadón y Cultu­
ra. Programa Althia, Fase 2. 
D.O.CM. 21 de didembre de 
2001. 
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La superficie total de los viñedos de la D.O. está distribuida en siete localidades de la zona. 

Estaría integrada por u^ 

Creada de foirma provisional 
la D.O. Ribera del Júear 

RODOLFO LLOPIS 

Cuenca 

La Consejería de Agricul­
tura y Medio Ambiente de 
la Junta de Comunidades 
acaba de crear con carácter 
provisional el Consejo Re­
gulador de la Denomina-
dón-d* Origen 'Ribera del 
fífíSflP/eft'lífiíue se integran 
un total de 8.926 hectáreas 
de viñedos pertenecientes 
a las localidades de Casas 
de Benítez, Casas de Fer­
nando Alonso, Casas de 
Guijarro, Casas de Haro, El 
Picazo, Pozoamargo y Si­
sante. La producción total 
de uva que se calcula po­
dría generar la nueva De­
nominación de Origen os­
cilaría en tomo a las 35.900 
toneladas, unas cuatro mil 
toneladas menos que la de 
Méntrida. 

La creación del Consejo 
Regulador de la Deitomi-
nadón de Origen que ha 
aparecido publicada en el 
Diario Ofídal de Castilla-
La Mandta el 21 de diciem­
bre de 2001 es un áigano 
que dependerá dd Institu­
to de la Vid y dd \mo de 
Castilla-La Mancha (TVl-
CAM) y estará presidido 

La producción anual de uva se estima en las 
35*900 toneladas, cuatro mil menos que Méntrida 
por la alcaldesa de la loca­
lidad de Casas de Haro, 
Rosa María Chazarra. Ade­
más se integran en el Con­
sejo nueve vocales en re­
presentación de los muni­
cipios integrados. 

Desde hace varios me­
ses un grupo de cooperati­
vas elabora-
doras de vi­
nos, bode­
gueros par­
ticulares y 
de ayunta­
mientos de 
la zona sur 
de la pro­
vincia de 
Cuenca ve­
nían impuJ-

El Consejo 
Regulador 

dependerá del 

Guijarro; 'Nuestra Señora 
de la Cabeza', de Pozoa­
margo; 'Nuestro Padre Je­
sús Nazareno', de Sisante, 
y la cooperativa 'I,a Purísi­
ma Concepción', de Casas 
de Femando Alonso. Asi­
mismo se han incorporado 
la entidades 'Vinos Moli­

na', de Casas 
de Fernando 
Alonso; 'Ber­
nabé Jimé­
nez', di; Si-
sanie; Alber­
to Plaza', de 

Instituto de la V i d y casas de Be 
el Vino de Costilla' "í^z, y la fin­

ca 'El Batane-
jo', de Casas 
de Benítez. 

La Mancha 

sando la creación de esta 
nueva D.O. de vinos con el 
nombre de Ribera dd Jú­
ear, al o l ^ o de delimitar 
en el mercado los vinos de 
esta zona vitivinícola. En la 
nueva D.O. están integra­
das las cooperativas 'San 
Ginés*, de Casas de Bení­
tez; 'La Magdaloia', de Ca­
sas de Haro; 'Dulce Nom­
bre de Jesús', de Casas de 

La Orden publicada en 
d DOCM pretende poner 
en funcionamiento los me­
canismos para la prepar'a-
d&i del reglamento qvie ííje 
los parámetros que regirán 
la D.O., en la que aparez­
can d nombre de la región 
de pnxlucdón, la delimita-
ddn de la zona, las varieda­
des de vid autorizadas y 
recomendadas, tanto las 

tintas como las blancas, las 
prácticas culturales, las 
normas de campaña, fijará 
el rendimiento máximo por 
hectárea, así como la califi­
cación y descalificación de 
los caldos acogidos. Con 
esta nueva Denominación 
de Origen que inida su an­
dadura se estrena la convi­
vencia entre distintos nive­
les de especificidad en la 
elaboración v comerciali­
zación dé vinos, spbre el 
mismo territorio con el fin 
de 'Jeg.ir a distintos ámbi­
tos de mercado y que está 
contemplada en la futura 
Ley del Vino. 

La nueva D.O. de la Ri­
bera del Júcar dispondrá 
previsiblemente en el mes 
de marzo de 2002 de un es­
tudio que está elaborando 
la Escuela Técnica Superior 
de Ingenieros Agrícolas de 
la Universidad de Castilla-
La Manciía en la que apa­
recerán las cáracterüsticas 
fisiológicas y de relieve, la 
edafología, la geología y la 
climatología de la zona te­
rritorial afectada. 

VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

"inm- "4üiy.jMwi w s ^ ^ ^ ^ ^ S .1—iWb I 
^^"""^f^Bi 

La parceladón de tierras suele generar problemas. 

La APAG pide que 
se actusdice el 

Catastro Provincial 
Insta a que éste y la Consejería 

unifiquen los sistenuis de medición 
llQDI<>k^Q,U.Ot>IS 

Cuenca 

una 

El Catrastro Provincial 
está obsoleto y necesita 
urgentemente una actua­
lización. Según la Aso­
ciación Provincial de 
Agricultores y Ganaderos 
de Guadalajara (APAG) 
no es lógico que en pleno 
siglo XXI se sigan dando 
cada año diferencias en 
las mediciones de 
misma par­
cela en fun­
ción del or­
ganismo que 
realiza la 
medición. 

El cruce 
de datos so­
bre las par­
celas objeto 
de solidtud 
de ayudas 
de la Política Agraria Co­
munitaria (PAC) con los 
del Catrastro Provindal, 
en las inspecdones reali­
zadas por la Ddegadón 
de Agricultura ha vuelto 
a reabrir la polémica so­
bre la falta de actualiza-
dón del catrastro. 

Y según recoiKxx la 
APAG, una vez más es el 
agricultor quien paga las 
cpnsecuoKias de las dife­
rencias registradas en es­
tas medidones de las 
parcelas, ya que lo pri-

-^"^ineío^qpe-ocurre alando 
se detecta algún error en­
tre la superficie declara­
da en el expediente de 
ayuda y la superficie 
comprobada por la Con­
sejería de Agricultura es 
que el expediente se pa­
raliza y la ayuda no se 
cobra hasta que se resuel­
va, independientemente 
de si el agricultor tiene la 
razón. 

La polémica ha 
surgido por las 
parcelas objeto 
de solicitud de 

ayudas de 
la PAC 

Lo que según 
la APAG pa­
rece obvio es 
que las sub-
v e n c i o n e s 
que durante 
los últimos 
años están 
llegando de 
Europa para 
actualizar los 
catrastros no 

están dando los frutos 
que se esperaban. Los sis­
temas que se utilizan para 
realizar las medidones si­
guen siendo arcaicos y 
chocan con las modernas 
tecnologías empleadas 
por las empresas contra­
tadas por la Consejería, 
como GPS; satélites, etc., 
que dan unas mediciones 
mucho más precisas, pero 
que no son válidas a la 
hora de llevar a cabo las 
solidtudes de ayudas de 
la PAC. 
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ECONOMÍA Y EMPRESAS / 2 7 

MóNicA MORENO 

C-LM 

El año que estamos fina­
lizando no ha sido uno 
de los mejores para el 
sector vinícola en gene­
ral, pues por una parte 
padeció la crisis de pre­
cios de comienzo de 
campaña y por otra las 
exportaciones que no 
han aumen tado en u n 
alto porcentaje y, en 
algunos Consejos Regu­
ladores, han descendido. 
Así según los datos faci­
litados por la Dirección 
Territorial del Instituto 
de Comercio Exterior 
(ICEX), en Castilla-La 
Mancha hasta el mes de 
septiembre las ventas al 
exterior se han incremen­
tado en un 2,7% aproxi­
m a d a m e n ­
te. Uno de 
los factores 
que han 
contr ibuido 
a que las 
expor tac io-

s de los 
de 

Cas t i l l a -La 
Mancha no 
se hayan 

El 80% de las ventas de vino al exterior es embotellado y la variedad más demanda.da es tinto 

Las D.O. orientan sus exportaciones 
hacia el Noirte de Europa 

Finlandia, Dinamarca y Suiza están sustituyendo a los países 
tradicionales como Francia, In^aterra y Alemarúa 

Según las 

• lyinos 

incrementado considera-

en la región de La Rioja 
han bajado muchos los 
precios y eso ha influido 
en las decisiones de los 

.,,, compradores extranje-

Los principales países 
a los que se dirigen las 
exportaciones de los 
Consejos Reguladores de 
Castilla-La Mancha, 
según el listado facilita­
do a este semanario, son 
Alemania, Inglaterra y 
Francia, que según 
comentan fuentes de 
estas instituciones son 
los tradicionales. Sin 

embargo en estos dos 
úl t imos años están 
tomando especial prota­
gonismo las ventas a 
Dinamarca, Finlandia y 
Suiza, y a los países del 
Nor te de Europa en 
general. En lo que res­
pecta a Estados Unidos, 
Venezuela, México, e t c . , 
se exporta vino pero la 

c a n t i d a d 
todavía no 
es signifi­
cativa y 
s u e l e 
correspon­
der a las 
b o d e g a s 
más inter­
n a c i o n a l i ­
zadas de 
los conse­

jos reguladores. 

El3-^re9íáeftR de la 
Denominación de Origen 
La Manchuela, Ángel 
Navarro, explicaba a este 
medio que "el grado de 
exportación del Consejo 
todavía es bajo, en tomo a 
unas cuatro ó cinco bode­
gas venden sus vinos en 
el extranjero. Sin embar­
go a partir de 2002 van a 
reforzar sus actuaciones 
en los mercados del 
Norte de Europa". 

Más del 80% de las 
ventas son de vino 
embotallado y la varie­
dad que más destacada 
es tinto. 

estadísticas del 
ICEX las 

exportaciones hasta 
septiembre han 

aumentado un 2,7% 
Las Denominaciones de Origen están reforzando sus contactos en el exterior. 

Ventas d é l o s C í L Q P , ^ 

El Consejo Regulador 
de la D.O. Valdepeñas ha 
vendido al exterior hasta 
el mes de noviembre 
15.101.032 hectolitros de 
los que el 89% se comer­
cializan embotellario. 

Por su parte el. 
C.R.D.O. La Mancha 
hasta el mes de octubre 
ha vendido al exterior, 
repart ido entre Alema­
nia, Francia e Inglaterra, 
59.992 cajas, un 3,25% 
menos que el año pasa­
do. La evolución de las 
exportaciones en este 
Consejo indican que el 

año ZWXJjid ida^iSLÍ^^^*» «La»ítsa^ro,«8taHde pre" 
no superárTdo las 80.000 sentes fundamentalmente 

Los D.O. 
siffíüfiamun 
49% de las 

exportaciones 

cajas, mientras que el 
año pasado en los meses 
de mayo y noviembre se 
superaron las 100.000 
cajas de vino. 

En' lo que respecta al 
granel éstas en el 
C.R.D.O. La Mancha han 
tenido una evolución irre­
gular, alcanzando un pico 
importante en el mes de 
julio que se superaron los 
18.000 hectolitros. 

Otra de los consejos 
exportadores es el de 
Jumilla, en el que los 
vinos a granel son los que 
más se comercializan en 

en Suiza, Dinamarca y 
Alemania, aunque los 
países que no están en la 
Unión Europea son los 
que más se interesan en 
los vinos de la D.O. Jumi­
lla. 

En el Consejo Regula­
dor de Méntrida las ven­
tas no alcanzan el 10% 
del total, aunque están 
trabajando con agentes 
comerciales en el exterior 
para abrir nuevos merca­
dos, siendo Estados Uni­
dos uno de los focos de 
ventas con más posibili­
dades. 

Las exportaciones espa­
ñolas de vino y produc­
tos vitivinícolas se incre­
mentaron en los prime­
ros nueve meses de este 
año en más del 153% 
frente a igual periodo del 
año pasado, alcanzando 
los 805 millones de litros. 
En términos de valor, el 
incremento ha sido algo 
más moderado, un 9,6% 
con ventas que se sitúan 
en casi los 170.000 millo­
nes de pesetas. La dife­
rencia entre ambos datos 
surge porque la disminu­
ción de los precios 
medios del conjunto de 
los vinos en un 5,12% 

Por tipo de productos, se 
muestran especialmente 
dinámicos los vinos de 
mesa, tanto a granel 
como embotellados 
(+25% y +20% respectiva­
mente en volumen) y los 
vinos con denominación 
de origen (+15%) según 
los datos de la Federa­
ción Española del Vino. 
Los vinos con denomina­
ción de origen represen­
tan ya el 49% del tot<il de 
las exportaciones españo»-
las, si bien se produce un 
constante avance de los 
vinos de mesa embotella­
dos. 

REDACCIÓN 

C-LM 

El pago más importante han 
sido los 51.273 millones de 
pesetas correspondientes a las 
ayudas por superficie a deter­
minados cultivos herbáceos 
de la campaña 2001-2002, 
cantidad de la que se benefi­
ciaron más de 58.000 agricul­
tores. 

En los últimos quince días 
de esfe mes, la Censaría de 
Agricultura y Medio 
Ambiente ha pagado 56.000 
millones ide pesetas a los agri­
cultores y ganaderos dé la 
región procedentes de distin-
fas líneas de subvenciones de 

Agricultura ha pagado 56.000 
millones de ayudas de la PAC 

El pago más importante han 
pesetas correspondientes 

sido los 51.273 millones de 
a los cultivos herbáceos 

la Política Agraria Común 
(PAO:^ . 

Como todos los años, la 
Consejería, a través de los ser­
vidos de gestión de las ayu­
das de la PAC, ha hecho un 
esfuerzo para abpna,r, estas 
a)'üdas con la mayor rapidez 
y agilidad, a pesar del ingente 
trabajo de recepción, control y 

pagos que se realizan, ur>i)s 
300.000 al año correspondien­
tes a 23 líneas de ayudas. 

El principal paquete ^ e 
ayudas abonadas en estos 
d í ^ corresponde al pago de 
las subvgncipn^ por superfi­
cie a determinados cultivos 
herbáceos de la campaña 
2001-2002, que ascienden a 

51.273 millones de pesetas 
que han beneficiado a más de 
58.000 agricultores. 

Por U cantidad abonada, a 
los herbáceos-le siguen las 
a5mdas a la mejora de la pro-
du£ci(»i del aceite de oliva 
para oi^anizaciones de pro­
ductores reconocidos (OPR), 
que ascendieron a más de 

2.714 millones de pesetas y 
han beneficiado-a un total de 
29.394 oleicultores asociados 

'enlasOPR. 
El pago de las ayudas de la 

PAG correspondientes al anti­
cipo dd' 8a%sie las primas 
por vacas nodrizas ascendió a 
764,4 millones de pesetas que 
se han distribuido entre 837 

beneficiarios de toda la 
regióa A través del anticipo 
del 60% de la prima especial 
2001 (temeros), se han paga­
do 358,5 millones de pesetas 
que se han repartido entre 931 
ganaderos y a través de las 
primas por sacrificio de la 
campaña 2001 se han abona-

• do 253,5 millones de pesetas. 
• Asíthismo," la ^oriíiéfetía 
de Agricultura ' y ' Medio 
Ambiente ha procedido tam-
biái en estos días al pago de 

. dos ayudas más a los ganade­
ros correspondientes a los 
planes de lucha conba la 
Encefalopatía Espongiforme 
Bovina. 
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El 45% de las empresas de la región aseguran estar perfectamente adaptadas al euro, según la 
última encuesta del Consejo de Cámaras de Comercio, Sólo la Confederación de Empresarix)s de 
la región ha visitado más de 5,000 empresas en los últimos dos años y los casteUanO'manchegos 

en genercd son receptivos ai euro, tcd y como indica la masiva petición de euromonederos* 

Todo listo liara comprar en euros 
Los bancos se adelantan a las recomendaciones del Banco de España y afirman 

tener sus cajeros funcionando únicamente en euros antes del 15 de enero 

REDACCIÓN 

C-LM 

Esta semana 12 países de la 
Unión Europea comenza­
rán a usar euros, en nues­
tro caso, en convivencia 
con la pesetas, moneda que 
perderá su valor de curso 
legal el 28 de febrero de 
2002 tras 133 años de exis­
tencia. 

Las dificultades no ten­
drían que ser tales si fuéra­
mos conscientes que du­
rante el último cuarto del 
siglo XIX convivieron tres 
monedas (pesetas, marave­
díes y reales), sin mayores 
problemas, según reflejan 
los anales de la historia. 

A pesar de ello, las em­
presas de'CaStaia'-La-Man-
cha tienen sus más y sus 
menos en relación a la asi­
milación de esta nueva mo­
neda. Así, aunque el nivel 
de adaptación al euro es 
superior al de la media na­
cional, según la última en­
cuesta realizada por el 

Consejo Superior de Cáma­
ras, sólo el 45% de las em­
presas de CastQIa-La Man­
cha sefiala que está perfec­
tamente adaptada, mien­
tras que la media nacional 
ha sido del 42%, es decir el 
grado de confianza es tres 
puntos superior a la media 
nacional. 

Los resultados no son 
pesúnistas, según los dis­
tintos organismos públicos 
políticos y económicos, y 
en ello han influido los 
cientos de programas desa­
rrollados por dichas instí-
••tudoneS;> descara lA las em^-
presas. 

Así, la Confederación 
Regional de Empresarios 
de CastiUa-La Mancha (Ce-
cam) ha visitado a casi 500 
empresas en la recta final 
de preparación al euro. 
Además, dentro del "Pro-

El euro sustituirá a la peseta tras 133 años de vida en curso legal. 

grama de Asistencia Tccni- (CEA), !a confederación cabo una serie de visitas en 

ca para la implaniación del 
euro", en el que van -j paái-
cipar la Confederación de 
Empresarios de Andalucía 

Regional 'de Empresarios 
de Éx!T.;nia;Uira (CREEX) y 
la Cb"Oh-C-ErYME.de Can­
tabria, .=.e están llevando a 

la región, hasta completar 
unas 1.500, con el fin de 
mejorar la preparación de 
las empresas para la llega­

da del euro, sobre todo de 
las que se encuentren más 
retrasadas en esta tarea. 

Desde que empezaron 
los programas de adapta­
ción hace 2 años, la Cecam 
ha visitado "in situ" más 
de 5.000 empresas. 

Por otro lado, los plazos 
que el Banco de España ha 
establecido para la adapta­
ción de los cajeros al euro 
son los siguientes: - í "IVJ 

a) Entre los días 1 y 22deoi".F9 
enero de 2002, en tomo a • 
20.000 cajeros de toda 
España, el 63%, estarán en 
condiciones de ofrecer la 

'••>Jitioii<eáeí^Útúc»MSe'trata dé­
los cajeros que tengan más 
afluencia de público. 

b) El día 6 de enero ten­
drán euros el 85% de los 
mismos. 

c) A finales de evieto^'^^^ 
todos estarán adaptados' a \'^ 

Máquinas tragaperras 
Seguirá habiendo máquinas en pesetas los primeros 
15 ó 20 días, pero sólo admitirán un tipo de moneda 

Las máquinas tragaperras sólo admitirán un 
tipo de moneda: o euros o pesetas. Este sector 
está fuertemente afectado por el cambio de 
moneda y por ello se viene trabajando en este 
traspaso desde hace mucho tiempo, en palabras 
dd secretario de la Federación de Empresas de 
Máquinas Recreativas de Castilla-La Mancha 
(Famacasman), Jesús María Molina. Las mone­
das son la henamienta de trabajo de estas 
máquinas ya que también se deben adaptar las 
memorias del juego para que los f>remios sean 
en euros. Por este motivo, d sector ha trabajado 
fuerte y "creemos que todo estará preparado 
para d 1 de enero". No obstante, Molina admi­
te que "seguirá habiendo máquinas en pesetas 
los primeros días", durante uiKK 15 ó 20 días, ya 
que hasta d 28 de ̂ nero se pueden utilizar las 
dos monedas. Durante estos primeros días dd 
año, los empresarios de estas máquinas podrán 
realizar d canje fiscal, de una máquina a otra sin 
necesidad de dar de alta a la nueva en euros, 
que sustituya a la de pesetas. En Castilla-La 

Este sector han hecho una gran inversión. 

Mancha existen 9500 máquinas tragaperras y 
se espera que d numero de estas siga disihinu-
yendo. A corto plazo d euro supondrá, según 
las previsiones dd sectoi; im efecto dañino por­
que se jugará menos y se espera una disminu­
ción de ingresos a lo que hay que añadir las 
importantes inversiones que han tenido que 
realizac La inversión media por nueva máquina 
ha sido de 450.000 pesetas. 

Cabinas Telefónicas 
TTP invierte en la región 238 m,illones 

para adaptar sus cabirms a la nueva moneda 
Telefónica Telecomunicaciones Públicas 
(TTP) filia) de Telefónica de España, ha 
concluido.el proceso de mejora empren­
dido para sus 3.409 teléfonos públicos 
que tiene instalados en la región (1.159 
en recintos privados y 2.250 cabinas 
telefónicas), que incluye la adaptación 
de cad.T uno de ellos a la llegada del 
euro. Esta inversión ha sido de 238 
millotíes de pesetas, según han irvforma-
do fuentes de Telefónica. 

Duiante los primeros diez días del 
mes de enero, uno de cada tres teléfonos 
públicos admitirá euros, lo que se indi­
cará con una pegatina adherida al pro­
pio terminaL A partir del 19 de enero, 
todos, los teléfonos públicos de 
Telefónica funcionarán sólo con la 
nueva moneda. Las cabinas telefónicas 
y teléfonos públicos situados en recintos 
privados aceptarán todas las monedas 
euro excepto la d un céntimo. Las llama­

se han cambiado un total de 3.409 teléfonos. 

das se podrán pagar con monedas en 
euro, con tarjetas prepago (en euros y en 
pesetas), con tarjeta persorul de 
Telefónica, tarjetas de crédito y monede­
ros electrónicos. Telefónica trabaja en 
poner en el mercado una tarjeta en euros 
que funcione en los paises euros. Este 
producto se conocerá en los próximos 
meses. 
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Pagas con pesetas y 
los comercios devuelven 
en euros, siempre que 
estén adheridos al códi­
go de buenas prácticas, 
que en Castilla-La Man­
cha son más de 5.000. 

' El Banco de España 
Ipodrá cambiar pesetas 
pidefínidamente 

' Los autobuses reco­
miendan pagar con el di­
nero justo en el periodo 
de transición: o en pese­
tas o en euros. 

' No te líes, todo cues-
Ita lo mismo pero con 
lotro valor... 

' Los cajeros automá-
Iticos no tendrán perio-
|do de convivencia. La principal inversión de las pymes ha ido destinada a les equipos infomiáticos y cajas registradoras. 

la moneda única, aunque el 
propósito del Banco de 
España es que a mediados 
del primer mes del que 
viene el 98% de los cajeros 
automáticos puedan ofre­
cer sin ningún problema 
euros. Caja Guadalajara ya 
está trabajando en la adap­
tación de todos sus cajeros 
automáticos para cuando 
llegue el 1 de enero de 2002. 

Eri im.prinppio, aunqu» 
depende de lo que determi­
ne el Banco de España, 
entre los días 1 y 2 de enero, 
se darán billetes de 20 y 50 
euros. En la adaptación del 
softvi^sre y del hardware 
Caja Guadalajara, en la 

segunda fase, va a invertir 
50 millones de pesetas. En 
la actualidad Caja 
Guadalajara tiene 53 caje­
ros, llegando a alcanzar en 
los próximos meses los 58 
cajeros. 

Caja Rural de Toledo 
prevé tener el día 1 de enero 
a las 12:00 horas de la 
madrugada, a punto, con 
billetes de euros, el 60% de 

. BUS cajeros, le^jueiepreSenr 
tará unos 60 cajeros de la 
Entidad toledana. El total 
de ellos (102) se encuentran 
distribuidos 12 en Madrid, 
2 en AvUa y el resto en 
Toledo. 

Los ciudadanos sabrán 

si, al introducir su tarjeta, le 
van a dar dinero en peseta o 
euros porque la pantalla se 
lo va ha decir. 

El resto de los cajeros 
por adaptar, unos 40, se 
irán adaptando paulatina­
mente hasta, como máximo 
el día 15 de enero. 

Los primeros cajeros que 
expenderán euros por parte 
de Caja Rural de Toledo 
secan- lo»''dé5Sféd«>-f"apiíal,* 
por tener un mayor iiso. 

La adaptación de! pro­
grama informático a la 
nueva moneda en la Caja 
Rural de Ciudad Real se ha 
desarrollado de forma "no' 
traumática", ya que esta 

Bancos y Cajas 
Un 2% de las entidades hancarias ofrecerán servicio 

de cambio de moneda el 1 de enero 

Al menos una sucursal por caja o 
banco estará abierta el uno de enero 
de 2002 en las cinco capitales d e pro­
vincia y en las ciudades más grandes 
de la región (Talavera de la Reina, 
Puertollano y Tarancón), siendo éstas 
las oficinas centrales de las entidades 
bancarias. El horario de atención al 
público será de 11:00 a 14:00 horas, y 
se ofrecerá ayuda sólo en operaciones 
de reintegro en euros y canje de pese­
tas por euro, tal y como ha recomen­
dado el Banco de España. En total 
serán un 2% de las oficinas bancarias 
que hay en el país, lo que en Castilla-
La Mancha se t raducen a unas 45 
sucursales. 

El objetivo de esta decisión es faci­
litar la transición de la nueva mone­
da en la vida de los ciudadanos de tal 
manera que se resuelvan los posibles 
problemas de la entrada del euro. 

:i||p^^Íli|;:iiiiWiV#' 
CAJA RURAL TOLEDO: 4 oficinas: 

ToledcTalavera, Madrid y Ávila 

CAJA R. CUENCA: 2 oficinas: 1 en 
Cuenca y 1 en Tarancón 

CAJA R. ALBACETE: 1 en Albacete 

CAJA R. CIUDAD REAL: 3 ofir.i-aas 

CCM: 8 oficinas: una en cada capita! y 
otra en Puertollano, Talavera y Madrid j 

Caja Guadalajara: 2 ofidnas: 
Guadalajara y Azuqueca de H. 

Caja Madrid: 1 en Toledo 

BSCH: 5 ofidnas en capitales provinda 

BBVA: 5 oficinas, una en cada capital 

Banesto: 1 en Toledo 

La Caixa: 5 oficinas en capitales provincia 

entidad ha invertido cerca 
de 680 millones de pesetas 
en la renovación de todos 
sus sistemas informáticos 
de gestión y de atendón al 
cliente. 

Según explica la directo­
ra de Medios de la Rural, 
Marisol Salvador, la inten-
dón es que el próximo día 2 
de enero, prácticamente 
todos los cajeros dispensen 
•billetes eít euros, para lo 
que tan sólo habrá que 
adaptar el cajetín y el soft­
ware. Por su. parte. Caja 
Rural, de Cuenca prevé 
cumplir con las recomenda-
dones de que antes del 6 de 
enero de 2002 el 85% de los 

billetes que se emitan sean 
euros. 

Desde Caja Castilla-La 
Mancha en el caso en con­
creto de los cajeros, se afir­
ma que se está intentando 
acortar al máximo el tiem­
po en el que se podrá elegir 
entre sacar pesetas o euros. 
De hecho, CCM una vez 
que se empiece a utilizar el 
euro como moneda física, 
solo va a emitir esta mone­

da en sus cajeros. La 
peseta durante el periodo 
de cambio sólo la captará 
pero no la entregará con el 
objetivo de no incluir más 
pesetas en el sistema mone­
tario. 

Si a esto añadimos la ex-
cepdonal acogida que han 
tenido los euromonederos 
en CastiUa-La Mancha -
donde sólo CCM entregó 
en un día 80.000, quitan­
do de la drculadón cerca 
de 160 millones de pese­
tas- todo apunta a que la 
predisposidón de los cas-
tellano-manchegos a utili­
zar la nueva moneda ayu­
dará a que este cambio al 
que se ha procedido con 
muchos trabajo desde ha^ 
ce más de dos años no sea 
traumático. 

Esta información ha sido 
elaborada por Francisco 
Llana, Ménica Moreno, 
Alicia Sánchez y Ana I. 
Moreira 

• ^ La faisificadón de billetes 
y monedas de pesetas dejará 
deserdefitoapaitirdel Ide 
julio de 2002, según las instntc-
dtmes sobre ios efectos de k 
introducción del euro en d 
ámbito penal distribuida por 
la Fiscalía Generiú del Estado. 
• " E n pocos días, Europa co­
nocerá la mi^or opetadón de 
cambio de moneda de la histo­
ria: ISJXn millones de biUeies 
Y sa.000 millones de monedas 
serán puestos a disposidón de 
más de 300 millones de du-
dadanos. 
' ' ' La gran añuenda de pdbU-
co a las sucursales bancarias ha 
obligado a algunas entidades a 
poner en macdia medidas ex­
cepcionales para evitar que tos 
euromonederos se agoten an* 
tes del I de enero. 
*•" El Fariamento EuH^eoha 
pienñado a "Los Giuda" como 
t a m e ^ cancona de annuni-
cadÓR dd euro. En este cm-
cnisoluiB parlMpado todas las 
campañas del euto de ics dífe« 
rentes países de la UEM. 
H^ Apaitirdell deenen>,el 
Iftnite entie ddil»y Mtade 
hurto estará exactaoiente en 
300,506052 euros, ni céntimo 
más, ni céntimo motos. Es de-
d^el httito de 300,51 euros se» 
l i ddiioy d de 300^ seiá fal­
ta. SI a ios aOfl̂SOéO&i se le 4)It-
casen las msmas del redm-
dee, se llegacía m esteoso a 
una condusidn distinta ya que 
el hnito »So seria ¿telito «i ia 
cantidad hurtada fuese supe» 
rio^ no ^ a l , a 300,51 euros 
<5QÍXI0 peíM âs transftnmadiB 
en euros y redondeadas): es de-
di^ el hurto de 300,51 euros se­
ria falta y stio a partir de 
300,52 euros se podría hablar 
de deUfo. 

Taxistas 
Los conductores llevarán cajas con pesetas y euros 

para no tener problemas con el ccmnhio 

Los taxistas van a ser uno de los prime­
ros colectivos que entrará en contacto 
con la nueva moneda, ya que en la 
madrugada del 1 de enero de 2002 
muci\as personas utilizarán este medio 
de transporte para desplazarse a los dis­
tintos establecimientos donde celebra­
rán la llegada del nuevo año. Aunque 
desde el punto de vista técnico estos 
profesionales del automóvil manifiestan 
estar perfectamente preparados para la 
llegada del euro, también consideran 
que el periodo de convivencia con la 
peseta es el que mayor número de pro­
blemas les va a ocasionar, yá que van a 
tener que llevar dos cajas en el vehículo 
con cada una de las monedas. La 
Asociación de Taxistas de la provincia 
de Toledo ha recomendado a sus asoda-
dos que lleven una cantidad muy pareja 
de pesetas y eurois para, evitar proble­
mas en el cambio. Asimismo, se afirma 

Los taxímetros ya están adaptados al euro. 

que los clientes no van a tener grandes 
dificultades, ya que los taxímetros ofre­
cerán las carreras en euros y pesetas 
hasta el 1 de marzo, fecha en que sólo lo 
harán en la primera de las monedas. En 
este sentido, los taxistas se quejan de no 
haber recibido ninguna ayuda pública 
para la a d a p t a d ó n d e estos aparatos, 
cuyo coste medio es de 90.000 pesetas. 
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Néstor Jiménez Ruiz 
KPMG^Abpgadps 

Anteproyecto de ley 
concursal (y 11) 

La nueva Ley a la que 
nos referimos pretende 
mantener la flexibilidad 
de la Ley de 1992, que 
permite conseguir con re­
lativa facilidad convenios 
cún los acreedores sobre 
reflotamiento de las com­
pañías en diñcultades, 
pero también todo tipo 
de acuerdos liquidatorios 
y convenios con quitas. 
Sin embargo, paradójica­
mente, esta flexibilidad, 
que aparece como tma 
virtud a seguir, es, a su 
vez, su mayor defecto a 
evitar, pues posibilita que 
situaciones de quiebra 
ura y dura se eiunascaren 
en pfocetttinientos' '̂  de 
suspensión de pagos. Si­
guiendo esta línea, se re­
gula la fígura del conve­
nio anticipado, que pue­
de alcanzarse mediante 
adhesiones escritas de los 
acreedores y en un tiem­
po récord; nos e condicio­
na la viabilidad de los 
convenios, sea cual sea su 
contenido, a la existencia 
de un determinado ba­
lance patrimonial positi-
xíhíffm:. leaipropi,08, aeree-
doreb los que, en cada ca­
so, deben decidir qué es 
lo que les conviene, aun­
que se limitan los pactos 
que pueden incluirse en 
los convenios. 

El Anteproyecto se 
acerca al modelo procesal 
de la Ley de Suspensión 
de Pagos (caracterizado, 
como decíamos, por la 
posibilidad de alcanzarse 
convenios sea cual sea la 
situación inicial y la cau­
sa de la insolvencia), ale­
jándose de los plantea­
mientos tradicionales del 
derecho de quiebra espa­
ñol (desapoderamiento 
absoluto, retroacción au­
tomática, interrupción 
del giro o tráfico, venci­
miento anticipado de cré­
ditos, prohibición genera­
lizada de convenios 

cuando la calificación es 
fraudulenta, etc). 

Como novedades im-

LanuevaLey 
pretende mantener la 
fiaSnóMaááeh, Ley 

de 1992, 
t)ermitiendo conuenios 

con los acreedores 

portantes se pwrmiten 
procesos concúrsales de 
grupos de empresas y se 
aboga por juzgados espe­
cializados de competencia 
pnJvfñdS; pBC»' se «const-
dera que el juez debe es­
tar cercano al ámbito de 

El Anteproyecto 
se acerca cd 

modelo procesor 
de la Ley de 
Suspensión 
de Pagos 

actuación del empresario 
concursado, siendo desea­
ble ,una especialización 
análoga a la que ya existe 
en determinados partidos 
judiciales grandes para 
otro tipo de asuntos espe­
ciales (matrimonial, hipo-

Se prevé la 
intervención 

del Ministerio Fiscal 
únicamente en la 

pieza de 
ccdificación 

tecario, etc). Además se 
atribuye al juez del con­
curso jurisdicción exclusi­
va y excluyente, así como 

competencia para deter­
minar extinciones o sus­
pensiones colectivas de 
los contratos de trabajo. 
Asimismo se prevé la in­
tervención del Ministerio 
Fiscal únicamente en la 
pieza de calificación. 

Dos aspectos se regu­
lan con particular detalle: 
el cambio que se produce 
en el régimen de los privi­
legios de los acreedores, 
fundamentalmente la cre­
ación de la categoría de 
créditos subordinados y 
las limitaciones en los pri­
vilegios de la Hacienda 
PúbUcayT.G.S.S. ydelos 
créditos laborales e in-

do (además desaparecen 
las preferencias civiles y 
mercantiles); y la composi­
ción del órgano técnico, 
donde se apuesta por rom­
per con la tradición de en­
comendar estas funciones 
a auditores, pues introdu­
ce, en todo caso, un aboga­
do acompañado de un au­
ditor, o un economista o 
un profesor mercantil cole­
giado, aimque no sean au-

• ditores. 
Otros asuntos conteni­

dos en el Anteproyecto 
que merecen destacarse 
son: el deber de posponer 
los créditos del empresario 
y de sus allegados y las 
aportaciones no capitaliza­
das del empresario, Is ca­
pitalización de créditos co­
mo alternativa a las quitas, 
la eliminación de toda eje­
cución separada y de la 
prejudicialidad penal,, la 
retribución de los adminis­
tradores por arancel en ba­
se al activo y el estableci­
miento de la votación ge­
neralizada de los conve­
nios mediante adhesiones 
escritas, desapareciendo 
Juntas de Acreedores, sal­
vo la de votación del con­
venio en caso de no alcan­
zarse la mayoría en las ad­
hesiones escritas. 

Marcelino Alonso 
leyera Brokers.Con'ed^^ 

La stuestraUdad labond 
continúa creciendo 

Estamos a punto de terr 
minar un año y es para 
muchos el momento de 
hacer balance de cierre, 
analizar los resultados y 
preparar el siguiente 
ejercicio. En lo relativo a 
la siniestralidad laboral, 
los datos no pueden ser 
peores. La prevención es 
una necesidad reconoci­
da cada vez en mayor 
medida por los empresa­
rios, trabajadores, sindi­
catos y Administración. 
Sin embargo, cada año el 
número de accidentes 
aumenta. Lo paradójico 
del caso es que desdé 
que entró en vigor la 

Riesgos Laborales " él 
problema se agrava por 
la falta de aplicación de 
la misma. Como siempre 
no hay un 'nico respon­
sable, empresarios y tra­
bajadores deben colabo­
rar en la seguridad. 

La precariedad en el 
trabajo y la contratación 
temporal son los facto-. 
res que mas inciden en 
la siniestralidad laboral, 
especialmente en traba­
jadores jóvenes y sub­
contratados. Entre los 
sectores el de peores re­
sultados es el de la cons­
trucción, seguidos por 
industria y agricultura. 
Tampoco todas las em­
presas de un mismo sec­
tor tienen el mismo gra­
do de siniestralidad la­
boral, que se concentra 
en un reducido número 
de ellas. Los expertos pi­
den un trato diferencia­
do para ellas, de modo 
que se castiguen econó­
micamente conductas 
pasivas en la seguridad. 

También han aumen­
tado notablemente los 
accidentes in itinereí es 
decir los ocurridos en el 
desplazamiento desde o 
hacia el domicilio. Una 
de las razones mas evi-

EVOLUaON DK LOS ACODENTES LABORALES 

ANO 

19% 

1997 

1998 

1999 

2(XX) 

dente es la separación 
mayor que hay entre 
donde se vive y donde 
se trabaja; es normal vi­
vir en una ciudad y via­
jar cad^ mafiagf.par^if^^^ 
gresar por la tarde. El 
poco uso de medios de 
transporte público, hace 
que conducir el vehículo 

Entre hs sectores el 
de peores resukadüs 

esddela 

CON BATA 

616237 

676.644 

751882 

867.772 

935359 

MORTALES 

1304 

1.454 

1.491 

1572 

1.891 

cor\stíV£cián, 
secados por industria 

y agricultura 

propio, acarrea un esta­
do de cansancio y ansie­
dad que termina por 
provocar accidentes. Pe­
ro la carretera es tam­
bién el lugar de trabajo 
de muchos profesionales 
del volante, recientes ac­
cidentes de autobuses 
han puesto de manifies­
to el dramatismo de jó­
venes y jubilados, pero 
nos hacen olvidar los 
muchos conductores de 
camión que día a día su­
fren las consecuencias 
de utilizar vehículos co-
hio herramientas, que 
cada día son mas po­
tentes y complejos. 

Cada uno en la medi­
da de sus posibilidades 
debe contribuir a mi­

nimizar este gravé' p i ^ 
blema. Lo primero es' to*-
mar conciencia de él (cu­
riosamente muchos tra­
bajadores piensan que a 
állo$ nunca les va a pa­
sar nada), pkisonaimeip-
te he visto fumar a ope­
rarios que barnizaban 
muebles con pistola. Lo 
segundo serla formar 
adecuadamente a Ids 
empresarios 5r técnico» 
Por último una informa­
ción adecuada a todos 
los trabajadores sobre 
los riesgos específicos de 
su puesto de trabajo es 
elemental. 

El desarrollo de una 
conciencia y cultura pre^ 
ventiva en la sociedad 
española, que nos equi­
pare a las naciones de 
nuestro entorno, es esen­
cial. Se debe actuar, no 
solo por el temor a unas 
sanciones elevadas, sino 
por el convencimiento 
de su utilidad social y 
empresarial. En Castilla 
la Mancha en el año 
2000 se detectaron 226 
infracciones imponién­
dose mas de 138 millo­
nes de pesetas de mul­
tas, además de estable­
cer 38 recargos por falta 
de medidas de seguri­
dad que se aplica sobre 
las prestaciones a la se­
guridad social que gene­
re el trabajador acciden­
tado y que el empresario 
está obligado a pagar. 
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F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

El Instituto de Crédito 
Oficial pone cada año al 
servicio de las pequeñas 
y medianas empresas 
una línea especial de 
préstamos para que éstas 
acometan proyectos de 
inversión en inmoviliza­
do. Se trata de la Línea 
Pymes, que se ha con­
vertido en uno de los 
instrumentos más utili­
zados por las empresas 
de Castilla-La Mancha, 
al ser la que mejor se 
íadapta ^ las necesidades 
de financiación dé éstas. 
Así, durante el año 2001 
las pymes castellano-
manchegas solicitaron 
96,82 millo­
nes de euros 
(16.109 millo-
iwaj (áki pese-
tes) €n prés­
tamos al am­
paro de esta 

Las empresas de Ĉ ^̂  

La Línea Pymes generó 189,43 
millones de euros de inversión 

Las sociedades de menos de diez empleados fueron las 
que más recurrieron a esta fuente de financiación 

ascendió a 0,06 
línea abierta mUloneS de CUTOS, 
por este orga- djermílíoítes-dc-
mBTtttFT^puvi'f m^'T- -•' ' — « —-f-
co, lo que re- pCSCtOS 
presenta el 
3,37% del volumen de­
mandado en el conjunto 
del territorio nacional, 
que"astendió a 2.873,99 
millones de euros. 

Los datos referidos a 
la comunidad castellano 
manchega son especial­
mente relevantes si tene­
mos en cuenta que un 
año antes el volumen de 
préstamos apenas supe­
ró los 7.601 millones de 
pesetas, con una inver­

sión inducida estimada 
en 13.717 millones de pe­
setas. Esta última canti­
dad ha sufrido un espec­
tacular incremento en 
2001, situándose en 
189,43 millones de euros 
(31.518 millones de pese­
tas). 

El éxito 
de esta lí­
nea del 
ICO es 
extrapola-
ble al res­
to de re­
giones de 

-donde la 
inversión 
que se 
generaron 

RESULTADOS DE LA LINEA PYME EN CASTILLA-LA 

M A N C H A DURANTE 2001 
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calcula que 
estos créditos superó el 
billón de pesetas, en con­
creto, 7.680,79 millones 
de euros. 

El hecho de que esta 
financiación preferente 
se dirija a pequeñas y 
medianas empresas ex­
plica que la cuantía me­
dia de los préstamos sea 
relativamente baja -0,06 
millones de euros (diez 
millones de pesetas)-. 

FucHtx: ICO 

tanto en España como en 
Castilla-La Mancha. 

Dentro de esta última 
comunidad, las pymes 
de Toledo y Albacete 
fueron las que más recu­
rrieron a esta línea -31,69 
y 27,54 millones de euros 
respectivamente-, aun­
que destaca la provincia 
de Ciudad Real, donde 
los 17,76 millones de eu­

ros solicitados generaron 
una inversión de 50,59 
millones de euros, 0,12 
millones menos que en 
Toledo. 

Sectores 

Al analizar la distri­
bución sectorial de la Lí­
nea Pymes 2001 en Cas­
tilla-La Mancha, se ob­

serva el fuerte capítulo 
inversor realizado en 
transporte, almacenes y 
comunicaciones, por un 
lado, y de otro comercio 
y reparación de vehícu­
los. Estos dos amplios 
epígrafes concentraron 
más del 41% del total de 
préstamos solicitados, 
mientras que construc­
ción ocupó el tercer lu­

gar, con un 13,5%. A 
partir de aquí existe una 
gran diversificación, ya 
que el 45% restante se 
distribuyó entre diez ac­
tividades, siendo textil, 
papel e industria quínj;!-

aunque sólp con un 
8,77% del total regional. 

Uno de los puntos de 
vista que mejor, reflejan 
hasta qué punto esta lí­
nea de financiación se 
adapta al tejido empre­
sarial castellano-man-
chego es el de la distri­
bución del volumen de 
préstamos por número 
de empleados. Durante 
2001, los préstamos SQIÍ: • 
«tados+popvltts empresas 
de menos de diez em­
pleados supusieron más 
del 48% del total pedido 
en la Comunidad Autó­
noma, porcentaje que se 
incrementa hasta el 
64,61% en el caso de las 
1.670 operaciones apro­
badas. 

Por último, hay que 
señalar que los présta­
mos de hasta 59.999,99 
euros fueron los más so­
licitados, representando 
el 78,41% del total de 
operaciones de finan­
ciación. 

REDACCIÓN / F. J . LL. N . 

C-LM 

El "tira y afloja" que man­
tenían el Gobierno regio­
nal y el Ejecutivo central 
por las transferencias de 
la Sanidad ha finalizado 
felizmente y de forma sa­
tisfactoria, según han se­
ñalado ambas partes. El 
presidente de la Junta de 
Comunidades de Casti­
lla-La Mancha, José Bono, 
calificaba el acuerdo al­
canzado como "históri­
co", considerándolo co­
mo el más importante 
que se ha firmado con el 
Gobierno de España 

CastíUa-La Mancha empieza el nuevo 
año con las competencias sanitarias 

El Qohiemo regional mantiene su compromiso de 
reducir las listas de espera en 25*000 personas 

"desde que tenemos au­
tonomía". 

La asunción de las 
competencias sanitarias 
tiene su reflejo inmediato 
en los presupuestos para 
2002, que eleva la partida 
destinada a Sanidad has­
ta los 231.000 millones de 
pesetas, aproximadamen­

te 25.000 millones de pe­
setas más que lo que ini-
cialmente se había previs­
to cuando se iniciaron las 
negociaciones. 

Cuando llegue el 1 dé 
enero, la Consejería de 
Sanidad gestionará los re­
cursos que hasta ahora 
pertenecían al Insalud, y 

que básicamente se resu­
men en 185 centros de sa­
lud, quince hospitales, 
más de cuatro mil camas 
y 15.994 profesionales. 

Aunque todavía es 
pronto para determinar 
las principales actuacio­
nes que se acometerán. 
Bono anunció que los 

hospitales de Almansa, 
Villarrobledo y Tomelloso 
recibirán un "fuerte im­
pulso", y se comprometió 
a reducir las listas de es­
pera en 25.000 pacientes 
en el primer año; a que 
los enfermos de cáncer re­
ciban un transporte indi­
vidualizado al centro de 

tratamiento; la instala­
ción de seis resonancias 
magnéticas y un trato es­
pecial a enfermos menta­
les. 

Gracias a estas transfe­
rencias, el Gobierno re­
gional se va a gastar 
15.400 pesetas más por 
cada castellano-manche-
go, que lo que venía reci­
biendo hasta ahora, si­
tuándose a final de año 
en 141.352 pesetas. 

Todas las direcciones 
provinciales del Insalud 
se integrarán en las co­
rrespondientes delegacio­
nes de Sanidad. 
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En los últimos años, el 
boom de la construcción 
de viviendas ha traído 
consigo que los anda-
mios, las vallas o los 
contenedores hayan en­
trado a formar parte del 
paisaje habitual de las 
ciudades, con las consi­
guientes molestias que 
esto produce entre sus 
habitantes. Ante esta si­
tuación, muchos ayunta­
mientos han querido sa­
car u n provecho econó­
mico, aplicando unas ta­
sas municipales que en 
muchos casos suponen 
importantes costes para 
el promotor de las obras, 
el cual, inevitablemente, 
tiene que repercutirlos 
en el precio final de las 
viviendas. 

En la co-
m u n i d a d 
a u t ó n o m a 
de Castilla-
La Mancha 
existe una 
gran dispa­
ridad entre 
lo que co­
bran los 
consistorios 

de cada una de las cinco 
capitales de provincia 
por la ocupación de la 
vía pública con mercari-
cías o materiales de 
construcción y también 
con vallas o andamios, 
estas dos tasas las que 
más repercuten en los 
costes finales de la obra. 
Así, según las distintas 
ordenanzas que regulan 
estas tasas, Cuenca es la 
ciudad donde se regis­
tran las tarifas mínimas 

" más Hajás, tanto por el 
uso de las vías con es­
combros y materiales de 
construcción -dos pese­
tas- como por vallas, an­
damios u otros elemen­
tos similares -24 pesetas-
, ambas por metro cua­
drado y mes, aunque es­
tas cantidades se van in­
crementando en función 
de la categoría de la calle 
donde se realice la obra. 

En la capital conquen­
se los contribuyentes que 
establezcan elementos en 
la ocupación de la vía 
pública con mercancías, 
escombros, contenedores 
de escombros, materiales 
de construcción, camio­
nes mudanzas y otros 
análogos, e tc . . tienen fi­
jadas hasta cinco catego-

Cuenca es la capital con la tasa de 
uso público con mercancía más bŝ a 
Ciudad Real es la única que no tiene establecidas estas 

tasas en función del tipo de calles 

En el caso de 
las merccmcías, 

Quadalaiara 
tiene una 

cuota minima de 
780 pesetas 

o fracción, en las vías de 
primera categoría se pa­
ga 435 pesetas, en las de 
segunda categoría 291 
pts., en las de tercera, 
234 pesetas, en las de 
cuarta 37 pesetas y en las 
de quinta categoría 2 pe­
setas. En el caso de que 
confluyan dos o más vías 
públicas se establece la 
tarifa que corresponda a 

la calle de 
c a t e g o r í a 
superior. 
Otro de los 
a p a r t a d o s 
anal izados 
se refiere a 
la instala­
ción de va­
llas, pun­
tales, asni­
llas anda­

rías distintas. Así por día 

mios, grúas y otras insta­
laciones análogas. En es­
te capítulo -fijada la tasa 
por metro cuadrado o 
fracción y mes- está esta­
blecido de la siguiente 
forma: en las calles de 
primera categoría, 2.312 
pesetas; en las de segun­
da 1.694 pts.; en las de 
tercera 1411 pts.; en las 
de cuarta 334 pts., y en 
las de quinta 24 pts. 

Aquí la ordenanza po­
ne dos excepciones: si 
los andamios son colgan­
tes, las cuotas tributarias 
serán el 50% de las resul­
tantes y cuando termina­
da la planta baja de u n 
edificio, continuase la 
valla, siendo posible qui­
tarla y sustituirla por an­
damios colgantes para 
las plantas superiores, 
las cuotas tributarias se­
rán el 200 por 100 de las 
que resulten, según lo fi­
jado por categorías de 
calles. 

Otra de las ciudades 
patrimonio de Castilla-
La Mancha, Toledo, tam­
bién tiene establecidas 
sus tasas en función de 
las calles. El Ayunta­
miento de esta ciudad ha 
unificado las tarifas para 
cualquier actividad que 
suponga u n uso público. 

I INTERVALO DÉ TARIFAS POR OCUPACIÓN DE VÍA PÚBLICA* 

aUDAD 

•;\A<SÍAC3Efi 

^CH^ADRExlL 

í 
¡ 

. Escombros v mat 
constmcíSón 

Desde 55 a 865 

465 a 914 

2 a 435 

780 

799 a 1.242 

Vallas, andamios 

40 a 650 

1.132 a 2.264 

24 a 2.312 

778 

799 a 1.242 

*Datos en pesetas por metro cuadrado y mes/ Va en función de las calles, 
excepto en Ciudad Real 

Fuente: Ordenanzas Reguladoras de los Ayuntamientos 

En los apartados de es­
combros, tierras, arenas, 
materiales de .construc­
ción, vallas, andamios de 
hasta tres metros, e t c . , 
en las vías de primera 
categoría cuesta 1.242 
pesetas/metro cuadrado, 
en las de segunda 989 
pts y en las de tercera 
799 pesetas. 

Cuando las vallas y 
andamios y otras instala­
ciones ade­
cuadas de 
p r o t e c c i ó n 
de la vía pú­
blica exce­
dan de tres 
metros de al­
tura la tarifa 
se 
ta 

incremen-
hasta las 

En Ciudad Real 
los importes se 

incrementan si la 
realización de las 
obras superan hs 

1.777 pesetas dosjneses 
para las vías 
de primera categoría; 
1.473 pesetas para las de 
segunda y 1.180 para las 
de tercera. 

Por otra parte, en 
Guadalajara hay una 
cuota mínima en lodo 
caso, en las mercancías y 
materiales de construc­
ción de 780 pesetas, sin 
diferenciar las calles 
mientras que las referi­
das a la instalación de 
vallas, asnillas o anda­
mies tienen fijada una 
tarifa mínima es de 778 
pesetas. Pero también lo 

tiene establecido en fun­
ción de las calles, osci­
lando desde las 333 pts. 
en primera categoría a 
las 75 pesetas en las d e . 
tercera categoría. 

En esta ciudad, tal y 
como expresa la orde­
nanza, la ocupación de 
terrenos de uso público 
como consecuencia de 
las obras realizadas en 
edificios catalogados en 

el resto 
de edifi­
c a c i o n e s 
compren ­
didas en­
tre el Ba­
rranco del 
A l a m í n , 
A v e n i d a 
del Ejérci­
to, Calle 
A l v a r f á -

ñez de Minaya, Cervan­
tes, Travesía de Santo 
Domingo, Plaza del Ca­
pitán Boixareu Rivera, 
Plaza de Santo Domingo 
y Puerta de Bejanque, 
tienen las siguientes re­
ducciones: en los edifi­
cios catalogados es de 
un 80% y en el resto de 
edificios es del 50%. 

Ciudad Real 

Ciudad Real es la úni­
ca de las capitales de 
provincia castellano-

manchegas donde las ta­
rifas por ocupación de 
terrenos de uso público 
para la realización d e 
obras de construcción no 
varían en función de la 
calle donde éstas se eje­
cuten, estableciéndose 
dos importes diferentes 
en cada una de las cua­
tro tarifas contempladas 
en la ordenanza regula­
dora, según sea el perio­
do de duración de la 
obra. Así, si ésta se va a 
prolongar por un tiempo 
inferior a dos meses, el 
precio por ocupación va 
de las 456 pesetas por 
metro cuadrado y mes 
cuando sea con escom­
bros, tierras, arenas y 
materiales de construc­
ción hasta las 1.132 pese­
tas si el uso es por va­
llas, andamios, asnillas y 
otros. 

Si la obra se demora 
más de sesenta días, en 
el epígrafe de escombros 
las tarifas se elevan has­
ta las 914 pesetas men­
suales, mientras que en 
el resto éstas se sitúan 
en 2.264 pesetas. 

La ocupación de la 
vía pública por contene­
dor tiene fijada una tasa 
de 81.265 pesetas por 
urüdad y año en la cita­
da capital ciudadreale-
ña. 

Tas 
ordenanzas 

m- TOLEDO: Ordenan­

za fiscal n° 21 regulado­

ra de la tasa por aprove­

chamiento especiales y 

utilización privativa del 

dominio público local. 

«•^ GUADALAJARA: 

Ordenanza fiscal por la 

tasa por ocupación de 

terrenos de uso público 

con vallas, puntales, ma­

teriales de construcción, 

mercancías y otros efec­

tos. 

••CUENCA: Orde­

nanza fiscal n° 21 (antes 

27) por la tasa por ocu­

pación de terrenos de 

uso público con mercan­

cías, materiales de cons­

trucción, escombros, va­

llas, puntales, asnillas, 

andamios y otras insta­

laciones análogas. 

• - a U D A D R E A L - °' 

Ordenanza A-10. 

a*-ALBACETE: Orde­

nanza fiscal reguladora 

de la tasa por ocupación 

de terrenos de uso pú­

blico con contenedores 

de obra, casetas de obra, 

andamios y otras insta­

laciones aiiálogas. 

Aunque no se estable­
cen distintos precios en 
función de la categoría 
de las calles, hay que se­
ñalar que el importe de 
la tasa regulada por esta 
ordenanza se calcula te­
niendo en cuenta el va­
lor en el mercado del al­
quiler de u n metro cua­
drado para la realización 
de la actividad según la 
zonificación de calles de 
categorías fiscales esta­
blecidas, multiplicado 
por u n coeficiente de re­
posición, manteiúmiento 
y limpieza. 
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MÁRJANOLEON, PRESIDEMTE DE APEO 

''Las tasas immidpaks de obras 
están sobredimenáonadas" 

La Comisión de Urbanis­
mo perteneciente a la 
Asociación Provincial de 
Empresarios de la Cons-
imcddn de Ciudad Real 
(APEO ha elaborado 
recientemente nn estudio 
sobre tasas e impuestos 
municipales 
en el que se 
denuncia 
que algunas 
de éstas no 
tienen justi­
ficación por 
su cuantía 
desmesura­
da, pudiendo en muchos 
casos superar el importe 
de la licencia de obra. El 
presidente de APEC, 
Mariano León, considera 
necesario que las tasas 
que se apliquen estén jus­
tificadas, ya que afirma 
que en la actualidad, y en 
el caso concreto de Ciu-
dadÜeal están sobredi-
ÉéÜsionadas. León hace 
hincapié en las tasas de 
ocupación de vía pública 
con vallas y mercancías, 
"como las más sangrantes 

para el promotor", espe­
cialmente cuando se van a 
realizar grandes obras en 
edifídos que ocupan 
manzanas completas, y 
que elevan los costes de 
forma considerable. "Es 
necesario -añade- que se 

aplique el 
sentido 
común, y por 
eso propon­
dremos a los 
diferentes 
municipios 
ciudadreale-
ños que se 

analice individualmente 
cada obra para ver si es 
necesario, por ejemplo, 
que se coloquen vallas o 
andamios". El presidente 
de APEC defiende la 
oportunidad de estas y 
otras medidas, que contri­
buyan a frenar el incre­
mento de los predos de 
los pisos y ayuden a un 
sector como el de la cons­
trucción, "que ocupa a 
uno de cada dnco trabaja­
dores por cuenta ajena en 
audad Real". 

_ai^ 

Albacete es la ultima de las 
capitales de provincias 
castellano-manchegas ana­
lizadas. En esta dudad, las 

' tasas por ocupadón de la 
vía pública varían en fun­
ción del elemento con el 
que se ocupen y la catego­
ría de la calle en que éste se 
encuentre. Así, se estable­
cen cinco tipos de vías 
desde el 
punto de 
vista cualita­
tivo, con 
unas tarifas 
que se incre­
mentan en 
más d e un 
1 . 4 0 0 % 
dependiendo 
de si el conte­
nedor, caseta 
de obra, andamio u otras 
instalaciones análogas 
están en una calle de cuar­
ta categoría o en una espe­
cial. 

Así, por ocupar una vía 
de tercera categoría en 
Albacete capital con un 
contenedor se paga al mes 
330 pesetas, cantidad que 
se incrementa hasta las 
5.190 pesetas, si la calle 
está dasifícada como espe­
cial. 

Por caseta de obra la 
tarifa trimestral estable­
cida por metro cuadrado 
oscila entre las 170 pese­
tas y las 2.590 pesetas -
también según el nivel 
de las calles-; entre 40 
pesetas y 650 en el caso 
de que la ocupación sea 
con andamios y entre 55 
y 865 para el resto de 

instalacio­
nes. 

La Orde-
n a n z a 
r egu l ado ­
ra de estas 
s i t u a c i o ­
nes en la 
c a p i t a l 
a l b a c e t e -
ña esta­
blece que 

la cant idad ingresada 
por el Ayuntamiento por 
esta tasa no podrá ser en 
n ingún caso inferior a 
1.500 pesetas. 

Con todas las tarifas 
anter iormente expues­
tas, no es de extrañar 
que los Ayuntamientos 
muestren cada vez más 
interés en fomentar la 
realización de obras de 
mejora en sus respecti­
vas calles. 

En Albacete las 
tasas varían en 

más de un 1,400% 
según sea la 
categoría de 

la calle 
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La economía se ralentiza con un descenso 

El gasto por peirsona cae 
3 puntos más que la media 
Un castellano-manchego gastó en el tercer trimestre una 
media de 232*658 pesetas, un 16% menos que la media 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 
La economía castellano-
manchega se ralentiza en el 
tercer trimestre del año, al 
igual que la nacional, pero 
con un matiz importante y 
es que en el territoiio regio­
nal esta raientización se 
cifra en un descenso del 
gasto medio por persona 
del 4% respecto al trimestre 
anterior mientras que a 
nivel nacional el gasto des-
dende tan sólo en un 1 %, es 
decir tres puntos menos. 

En cifras absolutas, 
según la Encuesta de Presu­
puestos Familiares publica­
da por el Instituto Nacional 
de Estadística (INE), en 
Castilla-La Mancha el gasto 
medio por persona en el 
tercer trimestre hie de 
232.658 pesetas y a nivel 
nacional de 277.189 pesetas, 
lo que representa un gasto 
medio en la región de un 
16% menos que la media 
nacional. 

En el período analizado, 
las comunidades que dis­
minuyen su gasto respecto 
al segundo trimestre son 
seis: Castilla-La Manciía, 
Andalutía, Baleares, Cana­
rias, Castilla y León y Cata­
luña. 

Respecto al año anterior, 
Castilla-La Mancha aumen­
ta no obstante su gasto un 
8,2%, mientras que la 
media nacional lo hace en 
un 3,5%. 

Por categoría de produc­
tos, en el apartado de ali­
mento, bebidas y tabaco el 
gasto medio por consumo 
aumenta a nivel regional 
im 12,05%, mientras que en 
el de "resto", el gasto 
medio disminuye un -4%, 
respecto al trimestre ante­
rior. 

Esta atenuación del 
gasto total es debida, fun­
damentalmente, al grupo 
alimentos, bebidas y tabaco 
como indican las cifras 
anteriores, que también 
tuvo una tasa negativa a 
nivel nacional de un 1,6%, 
su valor más bajo desde el 
segundo trimestre de 1999, 

GASTQ MEDIO POR PERSONA EN EL 3*̂^̂  TRIMESTRE DE 2001 
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COMUNIDAD AUTÓNOMA Total Alimento, bebidas Resto 
y tabaco 

* Andaluda 
Aragón 

* Asturias (Prindpado de) 

* Baleares 
* Canarias 
* Cantabria 
* Castilla y León 

* CASTILLA-LA M A N C H A 
* Cataluña 
* Comunidad Valenciana 
* Extremadura 

* Galicia 
* Madrid 

* Muerda-" ' '^" '""" 
* Navarra 
* País Vasco 
* La Rioja 

» TOTAL (MEDIA) 

249-887 
294.876 
29Z264 

53.866 
66.678 

57.485 

198.041 
228.198 
234.779 

261.459 
234.627 
316.967 
24Z211 

51.002 
53.006 
59.509 
52.359 

230.457 
181.621 
257.458 
189.852 

232.658 
306.771 
258.640 
201.314 

62.634 
63.844 
62.007 
52,632 

180.024 
242.927 
206.633 
148.682 

248.838 
33Z878 

60.691 
55.797 

188.147 
277.082 

273.3Sr 
368.716 
323.201 
298,768 

277.189 

66,756 
63J»9 
559.719 
62.709 

57.033 

1206^627 
305.427 
263.482 
236.059 

220.156 

- ^ ' « t & í ^ 
con lo que se confirma la 
tendencia decreciente ini­
ciada en el cuarto trimestre 
de 2000. Por su parte, el 
resto de gastos ha experi­
mentado un notable creci­
miento de un 5,1% a nivel 
nacional. 

Respecto al año pasado, 
en Castilla- ^ ^ j g ^ ^ 

H porcenUqe de 
helares que puede _ 
dedicar dinero a 

ahorro en la región es 
del 41%, tres puntos 
^upeáorajiarned^ 

La Mancha 
en lo concer­
niente a ali-
m e n t o s . 
bebidas y 
tabaco, el 
g a s t o 
aumenta un 
29,5%, mien­
tra que el 
resto de productos registra 
un aumento de im 8,1%. 

Por comunidades, las 
que han registrado un 
mayor gasto medio por 
persona son Navarra, 
Madrid y País Vasco, 
correspondiendo el menor 
gasto m.edio por persona a 
Extremadura, Castilla-La 
Mancha y Canarias. 

Navarra, con 368.716 
pesetas es la comunidad 
con mayor gasto trimestral 
por persona, muy por enci­
ma de la media nacional, 
con 277.189 pesetas. 

Percepción Subjetiva 

Respecto a 
cómo ven 
los castella-
no-manche-
gos el actual 
m o m e n t o 
como ade­
cuado p^ra 
r e a l i z a r 
c o m p r a s 
i m p o r t a n ­

tes, un 25% lo califican de 
inadecuado, mientras que a 
nivel nacional lo conside­
ran inadecuado un 45,4%. 
En la región consideran el 
momento como adecuado 
para realizar compras 
importantes un 18%, mien­
tras que a nivel nadonal un 
14,5%. 

Según el grado de difi­

cultad para llegar a fin de 
mes de acuerdo con los 
ingresos netos mensuales, 
en Castilla-La Mancha un 
33,4% llega con cierta difi­
cultad, mientras que a nivel 
nacional este porcentaje es 
de un 29,9%. Con facilidad 
llegan a fin de mes un 
11,4% en la región, mientras 
que con dificultad un 
15,9%. 

Por otro lado, el porcen­
taje de hogares que pueden 
dedicar dinero al ahorro en 
la región en el tercer trimes­
tre es del 41%, un porcenta­
je tres puntos superior al de 
la media nacional. Un 59% 
señalan que no pueden 
dedicar dinero al ahorro o 
dedican muy poco, mien­
tras que a nivel nadonal un 
61,4% no pueden dedicar 
dinero al ahorro o dedican 
muy poco. Este indicador a 
nivel nacional refleja una 
ligera evolución, superan­
do en un 0,4% al porcentaje 
del mismo trimestre del 
año anterior. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/12/2001.



34 / ECONOMÍA Y EMPRESAS 

! 
C0N0M14-

VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

J.M. M IBAWDA/WJ. GARCÍA 

Guadalajara/Ciudad Real 

Las Diputadones de Guada-
lajara. Ciudad Real y Alba­
cete han aprobado sus pre­
supuestos de 2002, en los 
que destacan una importan­
te partida para las actuado-
nes en obras públicas y en 
promodón económica. 

Así el presupuesto de 
2002 de la Diputadón Pro-
vindal de Guadalajara se 
eleva a 7.430 millones de 
pesetas (44,66 millones de 
euros), y que según anuncia­
ba estos días el propio pwesi-
dente de la Institudón, Jesús 
Alique, es el primero que 
elabora este equip» de 
Gobierno sin défidt, aunque 
continúa arrastrando parte 
de la deuda his-
táBáa qílé-man-
tienelaCorpora-
dón, que supera 
los 6.000 millo­
nes de pesetas 
(36,07 millones 
de euros). 

Las cuentas 
han sido aproba­
das con el único 
voto del equipo 
de Gobierno, que cuenta con 
mayoría sufidente, peio sin 
d apoyo del PP, cuyo porta­
voz, Jüán'Pablo Sáiiihéz,' 
anunciaba su impugnadón 
calificando estas cuentas 
como "ilegales". 

En estos presupuestos, 
avinque se ha conseguido 
partir de un défidt cero tras 
haber cumplido con el plan 
de saneamiento, todavía 
pesa -según Alique- una 
enorme deuda de más de 
6.0(X) millones de pesetas 
que continuará determinait-
do las cuentas del próximo 
ejéicido. 

Se trata de un presupues­
to que no va a abandonar los 
prindpios de austeridad, ya 
que la deuda actual de la 
Ir\stitudón se sitúa en el 

La institución guadalajareña sigue arrastrando parte de la deuda histórica de más de 6.000 miÛ ^ 

Aprobados los presupuestos provinciales 
de Guadakyara y Ciudad Real 

La Diputación cdcarreña dispondrá de unas cuentas de 7340 
míUones de pesetas y la ciudadrealeña de 13.759 nuUones 

ELAreade 
Promoción 

Económica de 
Ciudad Real 

nace con 1,197 
nuUones de pts. 

131%, es dedr, por encima 
del máximo permitido que 
es el 110%, aunque se ha 
reconoddo el diputado-
delegado de Hadenda, José 
Miguel del Castillo, se ha 
reduddo considerablemente 
ya que años atrás se situaba 
enell64%. 

El equipo de Gobierno 
persigue ahora que la econo­
mía de la Institudón se sitúe 
en "dfras modélicas", y 

hasta que no 
lo consigan 
"no vamos a 
descansa r " , 
ha dicho Ali­
que. 

El presupues­
to para 2002 
representa im 
i n c r e m e n t o 
del 11%, con 
unas inver­

siones que superan en un 
30% las del actual ejerddo. 
Pero, mientras Alique lo ha 
calificado'dé"'Tiónesto, res­
ponsable, sin trampas, cohe­
rente y con perspectiva", 
desde el PP se considera 
"engañoso" en cuanto a 
inversiones, insistiendo en 
su intendón de impugnarlos 
al considerar que son antide­
mocráticos y, tras criticar 
una más en la actitud "secta­
ria" del equipo Gobierno 
con los murddpios de la pro­
vincia. 

Entre las inversiones pre­
vistas por el equipo de 
Gobierno destacan las parti­
das para el hospital provin­
cial una residencia de ánda­
nos, la Unidad de Media 
Estancia, para potenciar el 

En la imagen, un monr̂ ento de) pleno de ici Diputadón de Ciudad Real. 

viva" de 3.627 nüllones hereda-Consoido de Bomberos y 
los planes provinciales, de 
obras y servidos, así como 
para el plan operativo local y 
para cultura y deportes. 

Las cuentas de Qudad Real 

Por su parte, 'a IDiputadón 
de Gudad Real dispondrá de 
82,6 millones de euros (13.759 
millones de píeselas) en 2002, 
617 millones más que este año, 
para atender, principalmente, 
las necesidades de ayuntamien^ 
tos y mancomunidades. Estos 
contarán, a su vez, con 750 
millones más que en 2001 para 
llevar a cabo difeipntes progra­
mas y planes (en total, 3.771 
millones). 

11.800 millones 
para Albacete 

B presupuesto de la D^niladán 
de Albacete para d piúximo aiki 
ascendeiá a USGO miflones de pé­
selaŝ  1100 núDones más que en 
este qaddo, de los que 850 miño­
nes de péselas anre^xinden a 
^Miladones de la Junta de Comu­
nidades. Según manifestó d picsi-
denle de la institucidn piovindal, 
Pedro Antonio Ruiz Santoŝ  oHi 
estos presqwestos se podía au­
mentar la c^»ddad inveisora de 
la Diputadún&AIbaoet̂  abra-
dando pmyedos como la amstnio 
dón de la Unidad de Media Estan­
cia, que tiene un piesiqmeslo de. , 
450 millones de pesetas; la adqpB9r. 
d ^ de maquinarî a k) que se 
destinarán 90 millones de pesetas. 

• La principal característica 
de los presupuestos de la Instí-
tuoon pDvnaal es la innova 
don, pues incluyen más de 
veinte programas nuevos, aur>-
que también han sido califica­
dos por su presidente, Nemesio 
de Lara, como "inversores, aus-̂  
teros en el gasto interno hasta 
casi la exagerador!, además de 
respetuosos y mejoradores del 
medio ambiente". "Gastar 
menos dentro para gastar más 
fuera" es uno de los lemas que 
se han seguido a la hora de con-
fecdonar las cuerdas de la Dipu­
tadón dudadrealeña. Es el caso 
de la partida que se destina a 
Presidencia, que se ha rebajado 
202 millones de pesetas. Tam­
bién se h» contenido la "deuda 

bajas de toda España", tal y 
como resaltaba De Lara. 

En esta línea, el actual equi­
po de Gobierno ha conseguido, 
añadía, gastar 450.000 pesetas 
menos cada día hábil que cuan­
do gobernaba el PP, aunque 
haya gastado en los ayunta-
mienios 4,5 millones de pesetas 
más cada día hábil que en los 
cuatro años de gestión popular. 

Destaca la cteadón dd Área 
de Promodón Económica, que 
nacerá con ima asignadón de 
1.197 millones de pesetas; los 
260 millones que se destinan a Ja 
promodón de sudo industrial, 
o los 50 millones que aportará 

para que los ayuntamientos 
más pequeños puedan benefi-
ZJ-iilQi'.li.J iJÜ nj..;i,',j,i 

aarse de los progranias de 
desarrollo rural LEADER + y 
PRODERn. 

La renovadón dd Pabellón 
Ferial de Qudad Real, d apoyo 
logistico a la Mesa' 'Qudad Real 
Futuro" y d foro de la Fena 
Nadonal dd Vmo (FENAVIND, 
también son otras iniciativas 
que financiará la EHputadón de 
Qudad Real, que dedicará 215 
millones a la cooperadón inter-
nadonal y atendón al inmigran­
te, 102 millones más que este 
año. Algo pareado a lo que le ha 
ocurrido al Área de Bienestar 
Social, que tendrá 221 millones 
más para atender a los colecti­
vos más desfavoreddos. 

D.G. 
Albacete 

El delegado de la Junta de 
Comunidades en Albace­
te, Siró Torres, ha asegu­
rado que la colaboración 
entre las distintas admi­
nistraciones y la sintonía 
con el conjunto de los 
representantes de la 
sociedad de Albacete ha 
permit ido al Gobierno 
regional dar respuesta a 
las demandas de la pro­
vincia, en unos casos 
mediante actuaciones 
directas y en la mayoría 
mediante convenios de 
colaboración y subven-

Las inversiones en Albacete de la 
Junta superaran los 52.000 miUones 
En esta provincia se han firmado durante este año 

con ayuntamientos y 81 con asociaciones y 
dones que han ascendido 
a 52.000 millones de pese­
tas durante el año 2001. 

Siró Torres que realizó 
estas declaraciones 
durante el tradicional 
balance de fin de año, 
acompañado por los dele­
gados provinciales de las 
distintas consejerías, cali­

ficó este ejercicio como el 
"año de los pactos, los 
acuerdos y los conve­
nios". 

"Ha sido éste el año de 
los pactos, no ya sólo en 
el ámbito de Castilla-La 
Mancha por los 72 acuer­
dos y convenios que ha 
firmado el Gobierno 

Regional con el Gobierno 
Central, sino también por 
los acuerdos que han sus­
crito con colectivos y 
admirústraciones locales, 
con independencia de su 
signo político", indicó 
Siró Torres. 

Además, concretó que 
en la provincia de Albace-

176 convenios 
ONQ's 
te se han firmado 176 con­
vertios con ayuntartüen-
tos y 81 convertios con 
asociaciones, orgardzacio-
nes no gubernamentales 
o entidades sin ánimo de 
lucro. En total, 257 conve­
nios. Se ha incrementado 
esa colaboradón con los 
ayuntamientos a través 

de los programas de las 
distintas consejerías y el 
Fondo Regional de Coo­
peración Local y el 
Fondo de Acción Espe­
cial. 

En Obras Públicas la 
cifra global de inversio­
nes y subvenciones está 
en tomo a los 8.500 millo­
nes de pesetas. En Indus­
tria y Trabajo supera los 
4.600 millones de pesetas. 
Los principales datos se 
refieren al Apoyo a la 
Empresa con 575 expe­
dientes que han recibido 
una subvención de 1.487 
millones de pesetas. 
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Este proyecto prevé cqmenzâ ^ 

Tebar Agrícola invertirá 
7.000 millones en Cuenca 

MóNiCA MORENO 

Cuenca 

Castilla-La Mancha se 
está convirtiendo en una 
de las comunidades au­
tónomas en las que más 
están proliferando los 
parques eólicos, promo­
vidos tanto por promoto­
res individuales como 
por multinacionales y 
compañías eléctricas. 
Una de las empresas que 
va a desarrollar un pro­
yecto de estas caracterís­
ticas es Tebar Agrícola 
S.A. que va a invertir en­
tre 7.000 y 7.500 millones 
de pesetas en la cons­
trucción de un parque 
eólico denominado "Las 
tomillas" en la localidad 
conquense de Tebar. Se­
gún fuentes de la propia 
empresa "el proyecto ha 
sido aprobado por la 
Consejería de Industria y 
Trabajo de Castilla-La 
Mancha". 

La potencia que ten­
drá este parque eólico es 
de 49,5 MW aproximada­
mente. "Todavía no tene­
mos definido el tipo de 
aerogeneradores que se 
van a instalar en este 
parque eólico y este par­
que eólico y esperamos 
que en un futuro próxi­
mo lo tengamos todo 
planificado", afirman 
fuentes de la empresa 
promotora. 

Este proyecto prevé 
comenzar a realizarse 
después del verano del 

La empresa construirá un parque eólico que 
tendrá una potencia de 49,5 MW 

Los parques eólicos están proliferando mucho en Castilla-La Mancha. 

próximo año, ya que pa­
sarán aproximadamente 
ocho meses hasta que las 
distintas administracio­
nes públicas estatales, re­
gionales y 
munic ipa les 
conceda a 
Tebar Agrí­
cola, S.A, los 
p e r m i s o s 
p e r t i n e n t e s 
así como 
m e d i o a m -
b i e n t a l e s . 
"Aún nos 
quedan al­
gunos asuntos que con­
cretar pero esperamos 
que para primeros de 

Laenergía 
generada en este 
parque se dará 

a la compañía de 
distribución 

eléctrica 

2003 podamos contar 
con úñ'párqú'e "eólico en 
Tebar", manifiestan los 
responsables de la firma. 

La energía generada 
en este par­
que se sumi­
nistrará a la 
c o m p a ñ í a 
de distribu­
ción eléctri­
ca, tal y co­
mo señala la 
n o r m a ti va 
sobre par­
ques eólicos 
de la Conse­

jería de Industria. 

Tebar Agrícola S.A. es 
la propietaria de los te­

rrenos donde se ubicará 
el futuro parque eólico. 
Actualmente desarrolla 
las actividades agrarias y 
ganaderas típicas de la 
zona de Manchuela co­
mo son los aprovecha­
mientos de cultivos de 
cereal y girasol, así como 
la explotación de ganado 
ovino de raza manchega, 
producción de corderos 
y leche de oveja, dando 
empleo fijo a 8 personas. 

La consejería de In­
dustria y Trabajo ha cali­
ficado este proyecto, 
pendiente de licencias, 
como Objetivo 1 en la re­
gión. 

La inversión en I+D de la región 
fue de 19.730 millones 

REDACCIÓN 

C-LM 

Los datos provisionales 
que maneja el Instituto 
Nacional de Estadística 
sobre el gasto en Investiga­
ción Científica y Desarro­
llo Tecnológico (I+D) del 
año 2000 recogen que en 
Castilla-La Mancha se des­
tinó a este fin 19.730 mill-
lones. 

Esta cifra supone el 

2,1% del total nacional de 
este gasto, que ha sumado 
950.000 millones de pese­
tas. 

Madrid es la región en 
la que más dinero se ha 
destinado a I+D, puesto 
que representa el 30,6% del 
total nacional, seguida de 
Cataluña con el 22,1%. En 
términos absolutos en la 
primera región se han gas­
tado en investigación y 

desarrollo 291.505 millo­
nes de pesetas. 

La región con menos 
cantidad de dinero desti­
nado a este fin es La Rioja 
con 4.555 millones de pese­
tas, el 0,5% del total 
nacional. 

Castilla-La Mancha des­
tina el 0,57% de su PIB a 
realizar este tipo de gastos, 
mientras que a nivel 
nacional la media está en 

el 0,94%. La comunidad 
con un mayor porcentaje 
de esfuerzo en investiga­
ción sobre el PIB es 
Madrid, también, con el 
1,67%, seguida del País 
Vasco, con el 1,20% y Cata­
luña, con el 1,11%. 

El gasto en I+D ha creci­
do en pesetas corrientes ha 
crecido en toda España un 
18% durante el pasado 
año, según el INE. 

Ceresco tiene sus instaladones en la localidad de Manzanares. 

Ceresco investiga 
en la obtención 

de licor de melón 
El presupuesto es de 50 nuílones de pesetas 

y se desarrolla en colaboración con la 
A N A I . MOREIRA 

Manzanares (Ciudad Real) 

Dos de las cooperativas inte­
gradas en Ceresco, cooperati­
va a su vez de segundo gra­
do, están realizando un pro­
yecto de investigación deno­
minado "Aprovechamiento 
industrial deljnelón median­
te la obtención del licor". 

El gerente de Ceresco, 
Gonzalo Martínez, explicaba 
que las dos cooperativa que 
lo llevan a cabo son Coopera­
tiva Los Llanos y Guadialba 
en colaboración con la Cáte­
dra de Tecnología de Ali­
mentos de Ciudad Real de la 
Universidad de CastiUa-La 
Mancha y 

El plazo para acometer es­
te proyecto, que tiene un pre­
supuesto de 50 millones, es 
de tres años y ya van por el 
segvmdo. En el presente ejer­
cido han empezado a reali­
zar algunas destilaciones, y 
otra serie de pruebas y ensa­
yos. Gonzalo Martínez seña­
laba sobre este particular que 
se han realizado ya los pri­
meros destilados y catas,de 
forma que la comerciali­
zación de este nuevo licor 
podría realizarse en la segun­
da mitad de 2003, según las 
previsiones con las que se 
trabaja. 

El proyecto hasta ahora 
ha consistido en la realiza­
ción de varias pruebas para 
ver como se puede obtener 
el zumo del melón antes de 
la destilación, con cascara, 
pelando el melón o extrayén­
dole las pepitas.... Al final, 
según gerente, parece ser 
que la mejor ha sido la de 
pelándola la corteza y qui­

tándole las pepitas para que 
el destilado tenga mejor sa­
bor. 

Actualmente existe licor 
de melón pero de extracto no 
natural o por lo menos, 
apuntaba el gerente, "no co­
nocemos nosotros que exista 
un licor natural como sería 
este, sin extracto y sin proce­
so digamos químico". 

La inversión realizada 
hasta ahora en este proyecto 
de I+D es de unos 8 millones 
de pesetas. Los materiales 
utilizados en estos primeros 
dos años han sido de la Esta­
ción de Viticultura de Tome-
lloso y las instalaciones de la 
Universidad. Pero ahora, tie­
nen que realizar la mayor in­
versión puesto que tienen 
que decidir donde se ubic^ 
la planta piloto y las instala­
ciones definitivas, y posible­
mente sea en Manzanares. 

En cuanto a la maquina­
ria que se necesita, Martínez 
explica que son similares a 
las de extracción de orujo 
aunque quizá necesitan un 
poco más de capacidad. 

Por medio de esta obten­
ción de licor a través del me­
lón, se pretende un poco di­
versificar la salida del pro­
ducto en momento de exce­
dentes. La idea, señalaba el 
gerente,se les ocurrió por un 
proyectosimilar que se esta­
ba realizando con las cerezas 
del Valle del Jerte. 

El Centro de Desarrollo 
Tecnológico Industrial (CD-
TI), les ha concedido una 
ayuda consistente en una 
parte de subvención y otra 
con un crédito al 0% durante 
un plazo de unos dos años. 
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OPIMON 
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MMí 

mmmééki-
A c a b a r 
con las 
g r a n d e s 
tone ladas 
de basura 
que se ge­
neran dia­

riamente se ha conver­
t ido en una d e las prio­
r idades d e práctica­
mente todos los gobier­
nos, como lo demues­
t ran las fuertes inver­
siones que año tras año 
sé acometen en el terre­
no medioambiental . Sin 
embargo, y a pesar de 
la intensificación de las 
últ imas campañas , los 
c iudadanos no parece 
que hayamos tomado 
conciencia de la grave­
d a d que representa los 
desechos que genera­
mos en nuestra vida co­
tidiana. Baste con recor­
da r los continuos movi­
mientos vecinales de 
píxrtesta que se suceden 
cada vez que el Gobier­
no de turno se plantea 
construir una planta in 
dne radora o u n verte­
dero en las proximida­
des de sus municipios, 
como si el problema no 
fuera con ellos o, sim 
plemente quisieran 

trasladárselo al vecino. 
Qué d u d a cabe que no 
nos concienciamos de 
u n problema hasta que 
no nos afecta directa­
mente, pero si no nos 
solidarizamos acabare­
mos sufriendo las con­
secuencias todo por 
igual...Al t iempo. 

No se incinera ni un sólo kilo de las 654.928 toneladas de baŝ^̂^̂^̂  

La región genera el 3,6% de los 
residuos sólidos urbanos en España 

La mayor parte de los desechos se trasladan a plantas de 
selección y/o compostaje para su tratamiento 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

El desarrollo industrial 
ha t raído consigo u n 
aumento espectacular de 
los residuos generados 
no sólo en las grandes 
ciudades, sino también 
en núcleos de población 
más pequeños. Ante esta 
situación el principal 
problema que se plantea 
tiene que ver 
con su trata­
miento, es 
decir, qué se 
hace con 

ellos, y en 
este sentido 
hay que rese­
ñar que la la 
regulación de 
la gestión de 
la basura en 
España está todavía en el 
aire, a la espera de que 
entre en vigor el proyec­
to de ley que controlará 
el ver t ido de residuos 
sólidos urbanos (RSU). 

Se trata de una cues­
tión de especial impor­
tancia, que debe ser 
tomada muy en cuenta 
por las Administraciones 
competentes , ya que 
según datos facilitados 
por Urbaser en España se 
generan cada año más de 
18 millones de toneladas 
de este tipo de residuos, 
de los que aproximada­
mente un 3,6% (654.928 
toneladas) se generan en 
Castilla-La Mancha. 

Estas cifras sitúan a la 
Región como la novena 

Cataluña^ 
Andalucía son las 

comunidades 
autónomas que 

más residuos 
generan al año 

comunidad autónoma 
donde mayor cantidad 
de basura se produce 
anualmente , muy lejos 
de Cataluña y Andalucía, 
que con 3.027.789 y 
2.937.617 toneladas res­
pectivamente, son los 
territorios geográficos en 

los que se 
g e n e r a n 
más resi­
duos. 
En el lado 
con t ra r io 
s e 

e n c u e n ­
tran La 
Rioja y 
C a n t a -
bria, con 

106.637 y 254.245 tonela­
das al año, respectiva­
mente. 

Gestión 

Partiendo de la base de 
que reducir el volumen de 
residuos que se generan 
cada año es prácticamente 
imposible, desde Urbaser 
se hace hincapié en la 
necesidad de que estos se 
destinen a incineración, 
algo poco habitual en 
España, donde tan sólo se 
incinera el 8% del total 
nacional. En el caso de 
Castilla-La Mancha es 
aún peor, ya que no se 
que destruye de esta 
manera ni un sólo kilo de 
la basura que se recoge. 

El Ttíbunal Supremo condena 
a un cetrero a no cazar 

J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

El Tribunal Supremo ha con­
denado a José Gaida, oetreiD 
de Guadalajara, a una multa 
de casi un cuarto de millón de 
pesetas y a im año y medio de 
inhabilitación en el ejeiddo de 
la caza por un delito contra la 
fauna en grado de tentativa, 
por la posesión de pollos sin 
autorización administrativa. 

Esta sentencia, hecha pú­

blica estos días, ha dado la ra­
zón a la Sociedad Española de 
Ornitología (SEO) y al gmpo 
ecologista Dalma, que han ga­
nado el recurso presentado 
ante el alto Tribunal contra la 
sentencia que absolvía a José 
Garda de un presunto delito 
contra la fauna, en el primer 
juicio que se celebró en Espa­
ña por el robo de nidos de hal­
cón peregriiw en 1999. 

La itueva sentencia del Tri­

bunal Supremo considera que 
hay delito porque existe una 
posesión ilegal y, porque ade­
más, considera probado que 
esta posesión de pollos de hal­
cón tiene como finalidad su 
tráfico o venta, aunque García 
no llegó a Uevar a cabo su ob: 
jetivo por la intervención del 
Servido de Piotecdón de la 
Naturaleza (Seprona), poco 
antes de que Garda pudiera 
efectuar dicha venta. 

Cada vez es mayor el número de contenedores de basura habilitados. 

Por contra, el tratamiento 
en plantas de selección 
y / o compostaje es la fór­
mula más empleada para 
acabar con la basura. De 
las casi 655.000 toneladas 
que se recogen en la 
comunidad castellano-
mancliega, 407.500 tonela­
das son recicladas en cen­
trales de estas caracterís­
ticas, es decir, el 62,2% del 
total regional. 

Este porcentaje es bas­
tante significativo en 
comparación con el resto 
de regiones de España, ya 
que únicamente Canta­
bria y Murcia superan a 
Castilla-]-,a Mancha en el 

tratamiento en plantas de 
séletción y / b compostaje.* 

En el conjunto del terri­
torio nacional, de cada 
cien toneladas de basura 
que se generan se trans­
portan a estas centrales 
38,4 toneladas de media 
para su posterior reutili­
zación. 

Este porcentaje es muy 
similar a lo que se destru­
ye en vertederos dentro 
de la comunidad castella-
no-manchega -el 52,7% en 
España-, aunque este tra­
tamiento no resulte de los 
más eficaces, ya que tan 
sólo se puede aprovechar 
como material de com­

postaje un 30% de la basu­
ra orgánica. l.á.«-. .jc:-i^ 

En la Unión Europea, 
el panorama del mercado 
de la basura presenta 
importantes diferencias 
con respecto a la gestión 
en España, especialmente 
en la cantidad de residuos 
que se incineran -un 20% 
de media-, siendo Dina­
marca el país que más 
apuesta por esta medida 
de destrucción de la basu­
ra, con un 59% del total 
generada cada año. En 
Irlanda, por ejemplo, 
prácticamente no se inci­
nera rúngún desperdicio 
de los que se generan. 

La OPA informará sobre 
residuos peligrosos 

REDACCIÓN 

C-LM 

El consejero de Agricultuca y 
Medio Ambiente, Alejandro 
Abnso, y el presidente de la Or-
ganizadón de Profesionaks Au­
tónomos (OPA), Camib Abié-
tai; han firmado un convenio de 
colabor»ión que tiene como ob­
jetivo hacer llegar a este ookcti-. 
vo la iníbrmadón más predsa y 
puntual' reladonada con la eli-
minadón y reddado de los resi­

duos pdigrosos que se produ­
cen en sus negodos. 

Según expká Alonso, este 
es un convenio en d que se ha 
venido trabajando desde hace 
mudx) tiempo, después de que 

' la OPAles hidera Oegar esta lei-
vindicadón en d sentido de que 
era difídl llegar con esta infor­
mación a algunas "micDoeiî se-
sas". En un maico de acuendo 
con esta orgarózadón deddie-
ron formalizar este convenio 

que lleva consigo la lealizadón 
de más de den cursas de forma-
dóa 

Con estas jomadas de for-
madón, que leaUzaiá la OPA, se 
pretende llegar a entre 4300 y 
4500 en^nesas de toda la re­
gida "Vamos a dar cmr^^ida in-
formad&i a estos profesionales 
que demandan una informa-
dón piedsa sobre los problemas 
idadonadcs con los residuos y 
d medio ambiente", d^s Alonsa 
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La web estó dedicad^^ 

B2B Comerciacom lanzará en 
enero Construmercado.com 

ELe({uitx)de 

MáwiCA MORENO 

Daimiel (Ciudad Real) 

Hace dos años aproxima­
damente nació en la lo­
calidad ciudadrealense 
de Daimiel la empresa 
B2B Comerciacom que 
desde que se constituyó 
ha desarrollado su labor 
al servicio de las empre­
sas de la región y de to­
da España. La firma está 
especializada en implan­
tar soluciones de comer­
cio electrónico entre em­
presas, así como en 
adaptar a las sociedades 
a las nue­
vas tecno­
logías e In­
ternet. 

Hasta el 
m o m e n t o 
según indi­
can fuentes 
de la em­
presa están 
trabajando 
en el portal 
Construmercado que es­
tará a pleno funciona-
mieritp en enero y es un 
fiortal que está dedicado 
a las empresas de la 
construcción. "De tal 
manera que se ponen en 
contacto las empresas 
con los proveedores, por 
lo que les supondrá im­
portantes descuentos en 
sus compras. Además es­
tá garantizada la compra 
del empresario pues pa­
ra realizar la operación 
es necesario que por un 
medio electrónico se ga-

La sociedad de Daimiel está especiaUzada en implantar soluciones 
de comercio electrónico entre las empresas 

pn^sjancies que 
componenBZB 

Comerciacom está 
formadoporZZ 

personas 

rantice la compra", co­
mentan desde la empre­
sa. 

Este web lleva a cabo 
el verdadero comercio 
electrónico entre empre­
sas o lo que se conoce co­
mo B2B (business to bu-
siness). Es una comuni­
dad cliente-proveedores 
para el aprovisionamien­
to o gestión de compra 
de las empresas cons­
tructora. 

P e r m i t i r á 
comprar a 
través de in­
ternet, obte­
ner ofertas 
de varios 
productos y 
s e r v i c i o s , 
ahorrar dine­
ro y tiempo y 
c o m p a r a r 
d i s t i n t a s 

ofertas en tiempo real 
El equipo de personas 

que conforman Comer­
ciacom está formado por 
22 personas, "estando la 
diferencia entre otias 
empresas y nosotros en 
que hemos invertido en 
capital humano y en tec­
nología propia". Están 
ubicados en el Centro de 
Nuevas Tecnologías en 
Daimiel. 

Los proyectos más 
cercanos de la firma ciu­
dadrealense son termi­
nar de diseñar Constru-

Construmercado será una ampliación de www.construfacil.com. 

mercado y consolidar los 
portales que en estos 
momentos tienen en In­
ternet, aumentando el nú 
mero de clientes y de 
servicios. 

Otros pórtalos 

Comerciacom, además 
de Construmercado, ha 
diseñado www. conslru-
facil.com que también 
está orientado a dar ser­
vicio a las pequeñas y 
medianas empresas de la 
construcción, donde les 
facilitan las herramientas 
para poder ahorrar dine­

ro y tienipo en sus ope­
raciones de compra y 
venia. 

Este portal, que am­
pliará .<;us servicios en 
Construpiercado, tiene 
una media de 3.500 visi­
tas diarias de profesiona­
les del sector, tanto de 
España como de Latinoa­
mérica. En la actualidad 
están registradas 9.000 
empresas. 

También B2B Comer­
ciacom ha diseñado Ur-
bahispania que, según la 
empresa, es la primera 
red en Internet de profe­
sionales europeos del 

sector inmobiliario, 
orientado a futuros com­
pradores de segunda vi­
viendas en la Costa y en 
Portugal que viven en 
Alemania, Inglaterra o 
Italia. 

Por otra parte, B2B 
Comerciacom ha desa­
rrollado El Quijote.com, 
una web de turismo cul­
tural y de interior de 
Castilla-La Mancha. "Su 
objetivo es promover, di­
vulgar y ofrecer los nu­
merosos recursos cultu­
rales y turísticos que po­
see Ja región, desde di­
versas perspectivas". 

OPINIÓN 

MÓNiCA MORENO 

tina año 

Ya dijo el 
consejero 
de aenda 
y Tecnolo-
g^ que ei 
año 2001, 
había sido 
el de la innovación en Cas­
tilla-La Mancha. Y la veiv 
dad es que ha sido cierto. 
Se han desarrollado nume­
rosos proyectos informáti­
cos. Por citar unos cuan­
tos, está la deseada central 
de reservas de la Federa­
ción Regional de Hostele­
ros de Castilla-La Mancha 
que se esperaba como agua 
mayo o la galería virtual de 
los Jóvenes Empresarios 
de Castilla-La Mancha, o 
el portal de Feda... Estos 
son algunos ejemplos, han 
sido tantos que la cabeza 
no da a estas alturas más 
de sí... Todos ellos han in­
cidido en el comercio elec-
trÓmcQ,. en l;^,yerit9s,p«r 
Internet.,, y aunque toda' 
vía siguen siendo incipien­
tes poco a poco se están 
generalizando, y en un 
futuro, será habitual com 
prar en la red. Y cuando 
estamos terminando 2001, 
los hosteleros de Toledo 
anuncian que también 
van a lanzar una nueva 
central de reservas, que 
permitrá ofrecer los pro­
ductos y servicios de esta 
provincia. "Será un pro­
yecto que veremos en él 
próximo año. Esperemos 
que 2002 venga cargado 
de ilusiones e iniciativas 
buenas para todos. ¡Feliz 
entrada y salida de año! 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Asociación Provin­
cial de Empresarios de 
Hostelería de la Provin­
cia de Toledo (APEHT) 
ha firmado un acuerdo 
con la empresa andalu­
za de telecomunicacio­
nes Spa Internet para 
que desarrolle la web de 
compras de la aso­
ciación. 

Según informó Spa 
Internet esta central de 
compras no sólo servirá 
para acercar a los prove­
edores y sus clientes. 

La Asociación de Hostelería de 
Toledo tendrá una web de compras 
El proyecto se consolidará en los primeros meses de 2002, a 

medida que se vayan incorporando nuevos proveedores 
quienes podrán acceder 
a los productos ofreci­
dos por esta asociación, 
sino que abrirá nuevas 
vías de comercialización 
como las subastas. 

El proyecto se conso­
lidará en los primeros 

meses del año 2002, a la 
medida que st vayan in­
corporando nuevos pro­
veedores y por lo tanto, 
la central vaya crecien­
do en el número de con­
sultas. Dentro del con­
venio se ha incluido la 

creación de un sistema 
ASP visible desde la pá­
gina web de usó interno 
que se pretende conver­
tirse " en un nuevo pun­
to de encuentro para los 
hosteleros". 

En ella se les facilita­

rá toda la información 
relativa a las asesorías, 
noticias de interés para 
el sector y actividades 
propias de la APEHT, e 
incluso podrán realizar 
consultas a través de la 
red. Para este proyecto 

de la web de compras la 
Dirección General de 
Promoción Empresarial 
e Innovación de Casti­
lla-La Mancha ha conce­
dido una subvención. 

El convenio de cola­
boración suscrito entre 
la APEHT y Spa Inter­
net posibilitará al sec­
tor hostelero de la pro­

vincia "abrirse un hueco 
en Internet de una for­
ma rápida, sencilla y 
con el mínimo coste pa­
ra los empresarios aso­
ciados", según ha indi­
cado la agencia Spa In­
ternet. 
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El establecimiento tiene una capacidad de 26 h^^ 

Hotel Molina acomete 
una nueva mejora 

Ofrece comidas de empresas con 
una capacidad para 100 comensales 

A L I C I A SANCHEZ 

Hellín (Albacete) 

El Hotel Molina de La 
Roda Albacete lleva más 
de 40 años al servicio del 
clientes en La Roda (Al­
bacete). Situado en un 
lugar de paso por la alti­
planicie castellana (La 
Roda), esta empresa fa­
miliar ha reformado el 
presente año la tercera y 
cuarta planta del estable­
cimiento donde se ubica 
el hotel, para ofrecer ma­
yores prestaciones a sus 
clientes. Entre ellas se 
encuentra calefacción, 
aire acondicionado, telé­
fono, servicio individual, 
televisión, etc, "todo lo 
necesario para profesio­
nales que requieren de 
este tipo de servicios y 
que por su profesión se 
hospedan en hoteles, de 
cuanta más cojífianza y 
calidad mejor", afirmaba 
el gerente del estableci­
miento, José María Jimé­
nez López. 

El establecimiento fue 
abierto en 1963 por el ac­
tual propietario y desde 
entonces se han llevado 
a cabo varias reformas 
para ir adap tando el es­
tablecimiento a los nue­
vos tiempos. 

Un cambio importan­
te "y superado" , según 

'''iíiifó*mába el gerente del 
establecimiento fue la 
construcción de la nueva 
carretera . que atraviesa 
La Roda y es que el cam­
bio de carretera ha obli-

En las imágenes, varios de los monumentos que se pueden visitar en La Roda. 

gado a ía dirección del 
Hotel Molina a "agudi­
zar el ingenio para atraer 
a los clientes que había­
mos tenido 
toda la vida 
y que con el 
desvío de la 
carretera ha 
habido que 
r e c u p e r a r - de pOSO pOT la 

los, todo a localidad como de 
base de te­
són, calidad 
y servicio". 

En este 
monnento el estableci­
miento, con 26 habitacio­
nes, no sólo ha recupera­
do esos clientes tradicio­

nales sino que se ha 
adaptado a un nuevo ti­
po de huéspedes, el tu­
rista. Hasta esta locali­

dad aiba-
cetcña, a 
media ho­
ra de Al­
bacete y 
paso casi 
o b l i g a t o ­
rio para 
cruzar la 
r e g i ó n , 
llegan vi­
s i t a n t e s 

de muy distintos puntos 
de la geografía española 
atraídos por los monu­
mentos recuperados, que 

El hotel se nutre 
tanto de turistas 

profesionales y 
empresarios 

son la historia del vivir 
manchego de hace si­
glos. 

El Hotel Molina ofre­
ce a sus huéspedes una 
cocina tradicional entre 
cuyos platos se encuen­
tra el gazpacho manche­
go y la perdiz escabecha­
da. Ofrece comidas para 
reuniones de negocio y 
otros eventos familiares, 
cuya máxima capacidad 
puede ser de 100 perso­
nas. 

Hotel Molina 
Alfredo Atienzo, 2 

La Roda (Albacete) 
Tf nn: 967 44 13 68 

Cuenta con una capacidad para 100 personas. 

Restaurante Plácido 
descubre al turismo 
el Toledo histórico 

El establecimiento pone a disposición de 
sus comensales un típico patio toledano 

A.S. 
Toledo 

El restaurante Plácido de 
Toledo es uno de los loca­
les más emblemáticos de 
Toledo poj poner a dispo­
sición de sus clientes un 
restaurado patio toledano 
donde se pueden degustar 
los más tradicionales pla­
to? de-l» cíiját^l regjppal. 

El cocinero del estable­
cimiento, Felipe Martín, 
señalaba que los platos 
más emblemáticos son la 
perdiz a la toledana y el 
conejo de monte, aunque 
no dejan nada que desear 
otros manjares como la 
tortilla a la magra, sopa 
castellana, el consomé de 
ave o el pollo cacerola. 

Diariamente se ofrece 
principalmente al turismo, 
pues el Restaurante Pláci­
do se encuentra en una de 
las plazas más emblemáti­
cas de la ciudad -en el to­
ledano barrio de Santo To­
mé-, un amplio surtido de 

platos, ya que además de 
la carta ofrece un asequi­
ble menú del día. 

Más del 90% de su 
clientela es cliente «x^^n-
jeros, de dentro y fuerfede 
las fronteras nacionales. 

La capacidad del res­
taurante es para 100 per­
sonas y dispone además 
del típico patioíríplfidano 
de comedores internos pa­
ra abrir durante todo el 
año con las mayores pres­
taciones para los comen­
sales. 

En su bodega destacan 
cada vez más los vinos de 
la tierra de Castilla-La 
Mancha ofreciendo una 
amplia gama, desde gran­
des reservas a los vinos de 
la tierra o Grandes Pagos 
de Castilla según señalaba 
Felipe Martín. 

Hotel Plácido 
C/ Santo Tomé, 2 y 8 

45.001 (Toledo) 
Tfno: 925 22 26 03 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
FORMA DE PAGO 

I DE CASTILLA-LA MANCHA a i 

RECIBO BANCARIO 
PRECIO ANUAU8.0001 

I I Talón bancario 
I I G i ro o transferencia 

Domiciliación bancaria 
NOTA: Esta suscripción tandrá carácter anual, salvo orden expresa en contra, sin ta cual quedaró outonióticamente renovada. 

Banco o Caja de Ahorros 
Oficina 
Nombre del t itular. 
CIF/DNI 
Dirección 
Población 

Firma autorizada 

Telf.: 

Muy Señor m ío : Le ruego se s i rva cargar en m 
Cuenta Corr iente / L ibreta de At iorros, los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s por E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD OFICINA D £ . NS CUENTIl 

t/ Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 

ECONOMÍA Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 
Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/12/2001.



VIERNES, 28 DE DICIEMBRE DE 2001 

• Ferias 
• FRUIT LOGÍSTICA 
2002 
Fecha: Del 10 al 12 de 
enero de 2002 
Sector Feria sobre inarke-
ting en frutas y hortalizas 
Lugar: Berlín 
(Alemania) 

• SEMANA VERDE 
INTERNACIONAL DE 
BERLÍN 
Fecha: Del 11 al 20 de 
enero de 2002. 
Sector: Feria internacional 
de la industria alimentaria, 
agricultura y horticultura. 
Lugar: Berlín 
(Alemania) 

• VIANNUAL 
BUSINESS SYNPOSIUM 
Fecha: Del 12 al 15 de 
enero de 2002 
Sector: Feria Internacional 
de las nuevas tecnologías. 
Lugar: Miami Beach 
(Florida) 

• TECNOVID'2002 
Fecha: Del 22 al 26 de 
enero de 2002 
Sector: Salón de técnicas 
y equipos para viticultu­
ra. 
Lugar: Zaragoza 

•A GENDA 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 39 

Ayudas y concursos 

A SUBVENCIÓN PARA PLANES ESTRATÉGICOS EMPRESA 

Destinatarios: Empresas, agrupaciones y asociaciones de empresas y organismos 
intermedios. 
Importe: Máximo el 50% de la inversión aprobada, que se podrá elevar al 75% 
para organismos intermedios. 
Criterios: Viabilidad técnica y económico de su productividad, efectos sociales, 
económicos, etc.... 
Información Adicional: Para proyectos inferiores a 5 millones de pesetas no hace 
falta acreditar el certificado de nivel de empleo y el cumplimiento de obligaciones 
fiscales y de la Seguridad Social. 
Documentación a aportar: Certificaciones de estar al corriente de obligaciones 
Fiscales y de la Seguridad Social; certificado de nivel de empleo; certificado de no 
haber solicitado anteriormente la ayuda; fotocopia compulsada del DNI; memoria 
del proyecto; presupuesto detallado; y solicitud. 
Unidad Orgánica Competente: Dirección General de Promoción y Desarrollo 
Empresarial. 
Teléfonos: 925 26 78 66 
Fin de Plazo: 1 de julio de 2002 

A AYUDAS: DEL PROGRANA DE FOMENTO DE LA INVESTIGACIÓN 
TÉCNICA (PROFIT), INCLUIDO EN EL PLAN NACIONAL DE INVES­
TIGACIÓN CIENTÍFICA, DESARROLLO E INNOVACIÓN 
TECNOLÓGICA (2000-2003) 

Objetivos: Dentro del Programa de Fomento de la Investigación Técnica (PRO-
FIT) se modifica el contenido de los Programas siguientes: Recursos Naturales, 
Medio Ambiente, Tecnologías de la Información y de las Telecomunicaciones, 
Sociedad de la Información, Transportes y Ordenación del Territorio. Además se 
establece la posibilidad de ampliar la ayuda a los proyectos o actuaciones cuyo 
plazo de ejecución se extienda más allá del año 2003, hasta completar el plazo de 
ejecución de los mismos. 
Beneficiarios: Empresas: agrupaciones y asociaciones de empresas; centros priva­
dos de investigación y desarrollo sin ánimo de lucro y Centros Tecnológicos. 
Plazo: La Orden entrará en vigor a partir del 1 de enero del año 2002. 

^Qt^anísfWdr'Mirti'stério dé CieJici'a y Tecnología. 

• Ferias 

VALENCIA 

FIECVAL 
SALÓN DEL CABALLO 
Fecha de celebración: 

Del 10 al 13 de enero de 2002 
Secton 

Estarán representadas todas las actividades y 
todos los sectores relacioriados con el mundo 

equino. 
Lugar 

Feria de Valencia 
Avda de las Ferias s/n 

Valencia 
Telef.: 963861100 

e-mail: feriavalenda@feriavalenda.com 

EXPOSICIÓN 

TOLEDO 

MUESTRA Y VENTA DE 
ARTESANÍA 

Fecha de celebración: 
. Del 22 de diciembre al 28 de enero 

Sector: 
Artesanía típica de la región, en la que se 

incluyen muestras de cerámica y forja, entre 
otras 

Lugan 
Mezquita de Tornerías, en Toledo 

Organiza 

Asociación de Artesanos y Prófesiohalescle'' 
Toledo 

• Libros 
Tr,., EMPLEO 

Tkabs^io, 
Tmvoralldad y 

ETT'sen 
Eqiaña 

VARIOS AUTORES 

AGETT 

MADRID 

Este libro realizado por la 
Asociación de Grandes 
Empresas de Trabajo Tem­
poral (AGETT) es im libio 
de refereruda para especia­
listas en recursos humanos 
y organizaciones públicas y 
privadas que desarrollan su 
actividad en materia labo­
ral. Los autores: Alberto 
Elordi, Salvador del Rey, 
José E. Serrano, y Carolina 
Gala analizan la evolución 
del trabajo temporal en 
España desde el comienzo 
de la democracia y descu­
bren las claves del funciona­
miento de las Empresas de 
Trabajo Temporal, su 
influencia en la economía y 
su importante papel en la 

gestión del empleo. Entre 
sus conclusiones destaca, 
que las ETT's no son res­
ponsables de la temporali­
dad existente en España. 
También se asegura que 
estas empresas han jugado 
un importante papel en la 
gestión profesioiulizada y 
eficaz de las necesidades 
temporales de personal de 
las empresas usuarias y han 
contribuido a aflorar rela­
ciones de trabajo hasta 
entonces mantenidas en la 
ilegalidad. En tercer lugar, 
son xm recurso moderno y 
alternativo de contratación 
que ofrecen fórmulas de 
contratar ágiles y eficaces a 
las empresas usuarias. 

EMPRESA 

Ambición: Los 
secretos de los 

Grandes 
Líderes 

CHAMPYYNOHRIA 

GESTIÓN 2000 

BARCELONA 

En este libro se explican las cua­
lidades y los métodos de gran­
des líderes del mundo de los 

negocios, de la poKtica, de las 
artes y las dendas. James 
Cliampy es presidente de Porot 

• Horario AV 

Systems Consulting. Es pionero 
dd movimiento de Reingenie­
ría empresarial y coautor de 
Reingeniería de la empresa. 
Nintin Noria es profesor de 
Harvard Business SchooL Está 
especializado en liderazgo late­
ral. En los contenidos de este 
libro nos podemos encontrar, 
capítulos tan sugerenles como 
el de "Se necesita un carácter 
fuerte y mucha fuerza de volun­
tad para conservar un sueño en 
circunstancias adversas" ó "El 
poder viene de los demás. Man­

tener el control cediéndolo". La 
publicación ha sido definida 
por Deepak Chpaia como una 
"excelente guía para todos los 
que quieren que sus sueños se 
hagan realidad. Este libro 
puede cambiar su vida". Y es 
que, en el mismo se considera, 
que la ambición y una buena 
metodología transforman una 
simple idea en un gran empre­
sa, oonstmyen imperios o con­
vierten una Emilia de emigran­
tes en una dinastía del mundo 
de las finanzas. 

MADRID Puerta de Atocha - CIUDAD REAL • PUERTOLLANO 

PUERTOLLANO • CIUDAD REAL • MADRID Puerta de Atocha 
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Juan Pedro Hernández Moltó 
Presidente de CCM 

Caja Castilla-La Mancha que presi­
de Juan Pedro Hernández Moltó, 
podría obtener durante este ejer­
cicio de 2001 unos beneficios cer­
canos a los 12.000 millones de pe­
setas antes de impuestos. De al­
canzar tales resultados, se confir­
maría el proceso de crecimiento di­

señado por la CCM, que sólo estaría empezando, 
ya que en el futuro la entidad aspira a alcanzar 
unos 20.000 millones de pesetas en beneficios 

Isidro Hernández Perlines, 
C0n5eiem.de Cienciay Tecnología 

El consejero de Cieridá y Tecnología, 
Isidro Hernández Perlines sefiala que 
en el mes de enero el portal temático 
de internet sobre Castilla-La Mancha 
creado por la Fimdadón ínsula Bara­
taría -en la que está integrada la Junta 
de Comunidades- podrá estar funcio­
nando. En ella tendrá cabida la cone­

xión con páginas de empresas de la región y se habili­
tará im sistema para poder realizar transacciones a tra­
vés del correo electrónico. 

Teresa OarcíUt 
Dfxirt» Económico de Ceoe'Cepyme 

La responsable del Departamento Eco­
nómico de Ceoe-Cepyme de Ciudad 
REal, Teresa García, y el director del 
Servicio de Información Tributaria de 
la Agencia de Ciudad Real, Carlos Ve­
ga, impartieron una charla sobre la in­
troducción del euro en el ámbito tribu­
tario. En la conferencia se estudio el 

euro en asimtos relacionados con las declaraciones, 
obligaciones contables y regístrales. 

Javier Qoizuetaj 
Presidente de Sodicaman 

El Consejo de Administración de la Sociedad de De­
sarrollo Industrial de Castílla-La Mancha (Sodica­
man) -empresa participada por SEPI con un 51%- ha 
nombrado a Javier Goizueta presidente de la compa-
ííía, con el objetivo central de fortalecer e impulsar 
iniciativas empresariales, en una apuesta decidida 
por el desarrollo del tejido productivo en la Comuni­
dad. Sodicaman busca impulsar proyectos empresa­
riales en Castilla-La Mancha. 

Moríano CasttHo, 
Pte*' Consejero de Pinturas Adoral 

Pinturas Adoral , ubicada en la localidad alba-
cetense de La Roda, va a experimentar un cre­
cimiento de en torno al 22%, según ha indicado 
el presidente-consejero, Mariano Castillo. Este 
crecimiento ha sido debido fundamentalmente 
a que Adoral ha sacado al mercado nuevos 
productos como u n esmalte industr ial para 
chapa galvanizada o una pintura a base de si­
licato de gran resistencias a la luz. 

Abraham Sarrión Martínez 

Presidente de la Federación de Empresarios Conquenses 

X)ueiica va a experimentar 
un credmiento importante' 

RODOLFO LLOPIS 

Cuenca 

Abraham Sarrión Martínez 
es desde hace muy pocos 
días el nuevo presidente de 
la Federación de Asociacio­
nes de Empresarios Con­
quenses. Aunque de raíces 
valencianas Abraham Sa­
rrión lleva veinte años en 
Cuenca dirigiendo la em­
presa que heredó de su fa­
milia. 

Pregunta.- ¿Cuales han 
sido las razones para que 
usted se presentase como 
candidato a la presidencia 
de la FAEC ? 

Respuesta.- Siempre he 
creído en el asociaciorüsmo 
y de hecho pertenezco des­
de hace muchos años a la 
segunda organización más 
importante que es la de la 
construcción. A ello hay 
que añadir la predisposi­
ción que en estas ocasiones 
hay que tener cuando los 
compañeros te piden una 
mayor implicación en de­
fensa de los intereses de .to­
do el colectivo. 

?.- ¿ Cuáles son las 
prioridades que se ha pro­
puesto afrontar? 

R.- En primer lugar 
quiero conocer la realidad 
de cada una de las aso­
ciaciones empresariales 
que constituyen en la ac­
tualidad la organización a 
cuyo efecto mantendré dis­
tintas reuniones. En segun­
do lugar quiero activar to­
dos aquellos proyectos que 
ya estaban en marclia con 
la junta directiva anterior 
para continuar trabajando 
en la consecución de los 
mismos. Ambos objetivos 
han de alternarse con otro 
más ambicioso y perma­
nente que es aumentar el 
crecimiento de la FAEC 
respecto al número de so­
cios para hacerla más gran­
de y fuerte. 

P.- En ese aspecto ¿ Se 
van a producir pronto 
nuevas incorporaciones ? 

R.- La FAEC ha experi­
mentado un crecimiento 
muy significativo durante 

"Uno de los objetivos más 
ambiciosos es aumentar el 

número de socios de FAEC para 
hacerla más grande y fuerte" 

Abraham Sarrión fue elegido por unanimidad. 

la presidencia de Agustín 
de León, De las ocho aso­
ciaciones que eran cuando 
él asumió el cargo se ha pa­
sado a las veinticuatro que 
actualmente están federa­
das. Pero sin duda se va a 
registrar un 

cuestiones que las diferen­
tes administraciones públi­
cas pongan en marcha y 
puedan incidir de una for­
ma o de otra en el sector 
empresarial. No hay que 
olvidar que nuestra organi­

zación repre-
inc remen to 
en cuanto al 
número de 
ellas y bien 
pronto va a 
ser efectiva 
la incorpora--
ción de una 
organización 
agraria de 
gran peso es­
pecífico en la provincia de 
Cuenca como es el caso de 
ABAJA, no hay que olvidar 
que el ámbito en el que es­
tá implantada constituye 
uno de los cimientos más 
importantes. 

P-- ¿Qué lugar ocupará 
en su gestión al frente de 
la FAEC la relación con las 
distintas Administracio­
nes públicas? 

R.- En este aspecto ten­
go que decirle que mi pro­
pósito es que la Federación 
de Empresarios tenga opi-
TÜón en . todas aquellas 

"Las 
infraestructuras,,, 
pueden dufÜcar la 

txjjkuión de Cuenca 
y no puede pasamos 

desapercibido" 

senta a la 
mayoría de 
los sectores 
económicos 
de la provin­
cia de Cuen­
ca y ese dato 
no debe ig­
norarlo na­
die. 

P.- Previsi-
blemente durante su man­
dato se verán empezar las 
obras de infraestructuras 
muy importantes para la 
provincia de Cuenca como 
son la Autovía Tarancón-
Cuenca y el AVE Madrid-
Levante. ¿Que repercu­
sión va a tener ese hecho 
para los empresarios con­
quenses ? 

R.- Sin temor a equivo­
carnos podemos afirmar 
con rotundidad que la 
puesta en marcha y el pos­
terior desarrollo de los pro­
yectos de la Autovía y del 

AVE van a tener una reper­
cusión positiva en el tejido 
empresarial de la provincia 
de Cuenca. Los próximos 
diez años van a suponer un 
gran crecimiento para la 
economía conquense y an­
te hecho que se nos avecina 
pronto los empresarios de­
bemos dar una respuesta 
porque habrá además una 
gran competencia. Me atre­
vería a decir que se va a 
duplicar la población de la 
capital de la provincia y 
eso no puede pasara desa­
percibido para nadie y me­
nos para los empresarios. 

P.- Castilla-La M^füiá^ 
y en particular la provin­
cia de Cuenca es una ile' 
las zonas del país donde 
la implantación de las 
nuevas tecnologías no se 
áesiftaWn a\ mismo ritmo 
que en otras comunidades 
autónomas ¿Sobre este as­
pecto los empresarios van 
a ser muy reivindicatívos? 

R.- Ese es un factor 
determinante para él pro­
greso y el desarrollo dé Xa 
economía de las provincias 
de Castilla-La Mancha y 
hemos de exigir de los po­
deres públicos que desa­
rrollen las infraestructuras 
necesarias para disponer 
de la cobertura en materia 
de nuevas tecnologías. La 
FAEC por supuesto que se­
rá exigente con esta necesi­
dad. 

P.- Por último ¿Qué 
opina Abraham Sarrión 
de la propuesta de la di­
rección de CECAM de po­
tenciar la creación de sec­
toriales regionales ? 

R.- Todavía no tengo un 
criterio formado, pero me 
propongo estudiar con de­
tenimiento la propuesta 
para conformar una postu­
ra que sometamos a la con­
sideración de la junta di­
rectiva de la FAEC. A prio-
ri y siempre que ello no va­
ya en detrimento del forta­
lecimiento la estructura de 
la propia CECAM a mi no 
me parece mal que se 
apueste por ello. 
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