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DE CASTILLA-LA MANCHA 
Del 19 al 25 de mayo de 2000 

La ocupación 
creció un 

2,95% en el 
primer 

trimestre 
La ocupación creció en 
16.800 personas durante el 
primer trimestre del año en 
Castilla-La Mancha, según 
los datos de la Encuesta de 
Población Activa (EPA) ac­
tualizados. En términos 
porcentuales el crecimiento 
fue del 2,95%, el más alto 
del país y más de un punto 
y medio por encima de la 
media nacional que fue del 
1,22%. La población activa 
en Castilla-La Mancha se 
eleva ya a 680.200 personas, 
de las que 586.500 están 
ocupadas y 93.700 están pa­
radas. 
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COAQRAL INAUGURARA 
ENQUÁDALAJARASU 
NUEVA NAVE EN JUNIO 

La Sociedad Agraria de Transfonnación Coagral, situada en Guadalajara, 
tiene previsto inaugurar en junio una nueva nave que le permitirá aumen­
tar en 6.000 toneladas su actual capacidad de almacenamiento. Esta Socie­
dad agrupa a cerca de 3.100 socios y factura más de 4.000 millones de pese-
las anuales. Págs. 6 y 7 

Las oficinas regi^ 

El precio medio de las naves 
industriales aumentó un 13% 
El alquüer de oficinas oscüó en el 99 
entre las 800 y 1 *000 pts/m2 al mes 

Los locales comerciales registraron 
valores de 112,146 pts/m 

El precio medio de las na­
ves industriales en Casti­
lla-La Mancha aumentó el 
año pasado un 13%, de 
acuerdo con el estudio ela­

borado por la Consultora 
RR de Acuña & Ass. Así, el 
metro construido de este 
tipo de locales se cifró en 
el 99 en 61.600 pesetas 

mientras que el alquiler 
medio fue de 529 pesetas 
el metro cuadrado. Las ofi­
cinas, por otro lado, regis­
traron precios medios de 

Pág.31 

137.800 pesetas el metro 
cuadrado aunque en algu­
nos barrios de Toledo y Al­
bacete llegaron hasta el 
medio millón de pesetas. 

En cuanto a los locales co­
merciales en la región el 
precio medio fue de 
112.146 pesetas el metro 
cuadrado. 

Las farmacias de la ir^ón, 
de las que menos facturan 

Los farmacéuticos de Castilla-La 
Mancha están totalmente en 
contra de una Ley de Mínimos 
que permita abrir en la región 
297 farmacias más, y apuestan 
por la apertura de unas 100. Es­
te colectivo está negociando con 
el consejero del ramo este asun­
to y esperan poder llegar a un 
acuerdo satisfactorio para todos. 
La venta por oficina farmacéuti­
ca en Castilla-La Mancha es de 
unos 25 millones de pesetas 

Pág. 

mientras que la media nacional 
es de unos 50 millones, aunque 
existen casos como la Comuni­
dad de Canarias, en las que lle­
gan a facturar 100 millones de 
pesetas, según fuentes del sec­
tor. Para el presidente de los far­
macéuticos de la región, Luis Ci-
11er, "hay que abrir oficinas don­
de hagan falta, pero no liberali­
zar el sector" ya que consideran 
que de esta forma no se garanti­
za el servicio público. 
5 

Los agricultores pagaron 
3.800 millones en seguros 
Los agricultores y ganaderos de 
Castilla-La Mancha pagaron el 
año pasado 3.865 millones de 
pesetas en concepto de seguros 
agrarios, incluido la línea agríco­
la y la pecuaria. Según la Agru­
pación Española de Entidades 
Aseguradoras de los Seguros 
Agrarios Combinados (Agrose-
guros S.A.), en la región se sus­
cribieron 46.123 pólizas, que co­
rrespondieron a 1.241.780 hectá­
reas. Las provincias que más in-

Pág 

viertieron en seguros agrarios 
fueron Ciudad Real y Albacete. 
En relación con el total nacional, 
los seguros agrarios combinados 
de la región representan el 9,8% 
del total nacional. El año pasado 
se declaron 27.102 siniestros,se-
gún la citada fuente, lo que su­
puso un montante de indemni­
zaciones de 5.571 millones de 
pesetas. El ejercicio del 99 ha si­
do elpeor en toda la serie del se­
guro agrario combinado. 
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QUE ES 
NOTICIA 

""'^' EMPRESAS 

LyO invierte 
220 millones 

! de pesetas 
j LyO Productos Cárni-
( eos, ubicada en Toledo 
i ha invertido 220 millo-
I nes de pesetas en la 
I compra de una tercera 
i línea de producción que 
; ha consistido en el cam-
I bio de picadoras. 

2/: Bodegas Canto 
I amplia sus 

instalaciones 
La empresa de la locali­
dad albaceteña de He-
Uín, Bodegas Canto, tie­
ne en proyecto la am­
pliación de sus naves 
hasta los 2.000 metros 
cuadrados. 

12 

15 
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Nttvaloshaces 
fabrica 95.000 
kilos de queso 

Quesos Navaloshaces 
fabrica 95.000 kilos de 
queso anualmente. Esta 
empresa vende al exte­
rior un 10% de su pro­
ducción y su principal 
mercado es Estados 
Unidos. 

Cuenca tendrá un 
directorio de 

empresas 
La Diputación de Cuenca 
a través de su Patronato 
de Promoción y Turismo, 
está elaborando un direc­
torio de empresas de la 
provincia así como un ca­
tálogo de los polígonos 
industriales. 

ilGilGULTOKA 

La zona centro 
producirá 419 

tm, de remolacha 
La producción remolachera 
de la zona centro ascenderá 
a 419.000 toneladas en la 
campaña 2000-20001 según 
el aforo realizado de semilla 
distribuida a las dos azuca­
reras de la región. 
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Nuevas 
herramientas 

de trabqjo 
Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

Estamos asistiendo a una rápida invasión de 
las nuevas tecnologías informáticas y el que 
no coja el tren a tiempo puede arrepentirse 
en el futuro. El correo electrónico es ya una 
herramienta habitual en las empresas y cada 
vez menos se pregunta eso de ¿Tienes correo 
electrónico ? y cada vez más lo de ¿Cual es 
tu dirección de e mail?. 

Internet y los servicios que se ofrecen a 
través de esta red van aumentado su pre­
sencia en nuestras vidas. Como ejemplo, se 
me ocurre la propia evolución del Grupo de 
empresas que presido y es que las publica­
ciones de El Día hasta hace poco más de un 
mes sólo se podían leer en su soporte habi­
tual, ahora también en la red. Hemos hecho • 

. esta, apuesta porgue sabemos que hay que 
estar a la altura de las circunstancias que vi­
vimos en cada momento y no podemos que­
damos anclados en viejas estructuras del 
pasado. Como nuestro Grupo, muchas otras 
empresas han acometido este salto de adap­
tación. 

Las organizaciones empresariales son 
conscientes de ello y por este motivo de for­
ma casi continúa se están llevando a cabo 
^ogl^iji^íiljy firmando convenios que facili­
tan lá'irifrbducción de estas nuevas herra­
mientas en las pymes de la región. Unas py-
mes que deben aprovechar, sin duda, esta 
oportunidad. 

En la región el camino que hay que andar 
todavía es un poco más largo dado que el 
porcentaje de empresas informatizadas es 
bastemte menor que el de la media española. 
Según unos datos que ofrecía en pasados dí­
as en Albacete el responsable de Microsoft 
Ibérica, únicamente el 73% de las pymes de 
Castilla-La Mancha están informatizadas 
frente al 91% del resto del país. 

Estoy seguro que como en otros muchos 
campos, el empresariado de Castilla-La 
Mancha se adaptará a esta nueva realidad 
de la revolución informática en un plazo de 
tiempo corto o medio, porque no se puede 
prescindir de las nuevas herramientas que 
la tecnología informática pone al alcance de 
todos. Y puesto que al final se van a tener 
que utilizar estos medios cuando antes,me-
jor. 

*Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

Cuando conviene 
comprar una vivienda 

GERMÁN PÉREZ B A R R I O 
DIRECTOR GERENTE DE TiNSA (TASACIONES ÜÑMGBILIARIAS . S A ) 

Una de 
las pre­
g a n t a s 
más ha­
b i t u a l e s 
que nos 
llega a 
T I N S A , 
p r o c e -
dente so­
bre todo 
de los 
p a r t i c u ­
lares, es 
la de 

" ¿ e s 
Jb ^u e., .fi 
m o m e n -

1:0' ' pa'ra 
compra r 
un pi­
so?". 
N u e s t r a 
respues ­
ta es 
s i e m p r e 
la mis­
ma, tanto 

en momentos de estabilidad, 
como de auge como el actual. 
Si se va a destinar a uso pro­
pio, el buen momento para 
comprar dependerá de la ca­
pacidad adquisitiva, de que 
la compra sea mejor opción 
frente al alquiler, y de que se 
elija el inmueble más idóneo. 

Si se va a comprar como 
inversión, el buen momento 
dependerá de la situación de 
otras alternativas inversoras, 
de la expectativa de creci­
miento del valor del inmue­
ble adquirido y de sus posi­
bles rentas de alquiler. El ele­
mento común a ambas situa­
ciones es que la decisión se 
tome con la mente fría, com­
parando (habrá inmuebles 
muy atractivos y otros no) y 
sin prisas. 

¿En que medida el incre­
mento de precios de la vi­
vienda en general acelera las 
nuevas decisiones de com­
pra? No hay duda de que ac­
túa como un imán, pero las 
plusvalías experimentadas en 

"El buen momento 
para comprar 

dependerá de la 
capacidad adctuisitiva 
y de que comprar sea 
mejor cfue el alquiler" 

un periodo no son una garan­
tía de su repetición en el fu­
turo. En consecuencia, la res­
puesta sigue siendo la mis-

^ ^ > 

"En los tres últimos 
años la razón clave de 

la fuerte compra de 
vivienda se basa en la 

necesidad de 
ocupación'* 

ma, cuantifique su situación 
económica, considere las al­

t e r n a t i v a s 
de otros ac­
tivos (renta­
bilidad, se­
guridad, li­
quidez y-

plazo) y elija 
el inmueble 
más idóneo. 
Ir más allá de 
este consejo 
general es 
c o m p l e j o , 
porque cada 
comprador y 
cada inmue­
ble tienen sus 
características 
especiales. 
En los tres úl-
tirnos años la 

de la fuerte 
compra de vi­
vienda se ba­
sa en una ne­
cesidad de 
ocupación por 

creación de nuevos hogares 
(con una demenda diferida 
de los seis años precedentes) 
y en un incremento de la ca­
pacidad adquisitiva (por la 
mejora del empleo y el abara-
tainiento de la financiación). 
Esta forma de coiñpra argu­
mentada ya valada por una 
buena situación económica es 
indudablemente idónea. 

Asimismo, en el último 
año, sobre todo, se ha notado 
también una gran afluencia 
de compras de inmuebles tí­
picas. Si los inmuebles adqui­
ridos experimentan, entre el 
momento de la compra y el 
de la venta, una plusvalía o 
generan ingresos superiores a 
los de otras alternativas in­
versoras, desde luego habrá 
sido una sabia elección. 

A medio plazo, lo lógico es 
que el crecimiento de precios 
de la vivienda se empiece a 
moderar este mismo año, pe­
ro no nos atrevemos a prede­
cir qué pasará con la bolsa, ni 
con los tipos de interés. 
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1.0515.23 
(- i.66<;o) 

Bolsa 

La fusión de Terra 
con Lycos ha golpea­
do a las acciones que 
representaban más 
una apuesta que una 
inversión y los bene­
ficios un espejismo. 

182.80 
(+1.1201.) 

Dólar 

El buen ritmo de la 
economía americana 
está provocando la 
venta de euros y com­
pra de dólares, lo que 
ha provocado su re­
valorización. 

Petróleo 
La falta de políticas 
liberalizadoras ha 
hecho una semana 
más repuntar el pre­
cio del crudo que ya 
se ha dejado sentir 
en todo el mundo. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

La creación de sociedades 
aumenta un 3% en marzo 

Durante el mes de marzo en Castilla-La Mancha 
se crearon 341 sociedades nuevas, un 3% mas 
respecto al mes anterior, crecimiento 1,7 puntos 
inferior al experimentado por la media nacional. 

O M D C El buen ritmo 
del mercado la­

boral de la región que incre­
mentó en 16.800 personas el nú­
mero de empleados en el pri­
mer trimestre del año. El núme­
ro de personas activas en la Co­
munidad es de 680.000. 

D A IA La nueva subida del 
precio de los carbu­

rantes, la decimocuarta en lo que va 
de año, que hace mella en la infla­
ción pero muy especialmente en 
sectores de peso de Castilla-La 
Mancha como el del transporte o el 
agrario. 

LA IMAGEN DK LA SKMANA 

EL PROGRAMA INFORMÁTICO C@BI SE HA PRESENTADO EN LA CÁMARA DE COMERCIO DE TOLEDO. 
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NoMBRRS D E A C TV A V A D A D 

•D/reCtor gerentexle L.YO Productos Cárnicos 

La empresa LYO Productos Cárnicos, 
proveedor oficial de Mcdonald's, ha in­
vertido 220 millones en una tercera linea 
de producción. El director gerente, Feli­
ciano Costa, ha señalado que esta nueva 
inversión se encuadra dentro de la mejora 
de calidad de la empresa. 

LUIS CILLER 
Pie. Asociación Regional de Famiacéuticos 

Ante la nueva etapa que se abre con la ne­
gociación de la apertura de las 297 nuevas 
oficinas de farmacias, el presidente de la 
Asociación Regional de Farmacias, apuesta 
por "abrirlas sólo en poblaciones donde ha­
gan verdaderamente falta y no liberalizar 
forzosamente el sector". 

MARIANO PAREJA 
Presidente de la Copeg 

La Confederación Provincial de Empresarios 
de Guadalajara> que preside Mariano Pareja, 
y la Cámara de Comercio de Guadalajara ha­
rán entrega en breve de los Premios de Cali­
dad Empresarial. Hasta el momento cinco 
empresas de esta provincia han presentado 
las bases para el concurso. 

CAITAS A L D K E 
Información a los lectores 

Para la publicación de originales en la sección de Cartas al Director, 
pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3°; o si lo prefíeren al 

número de Fax 925 22 SO 18 o al 
e-mail economiayempresa-clm @ ticom.es 

Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 
acompañados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

¿DEVOLUCIÓN 
RÁPIDA? 
Soy un ciudadano 
que optó por el mo­
delo de devolución 
rápida para la reali­
zación de la declara­
ción de la renta y he 
comprobado con 
cierta inquietud que 
aunque desde el Go-

biemo se está preco­
nizando la agiliza-
ción de la Agencia 
Tributaria, todavía 
no he recibido el di­
nero que me corres­
ponde de devolu­
ción. Espero que el 
comienzo de los pla­
zos para la realiza­
ción normal de la de­

claración de la renta 
rio retrase las devolu­
ciones de los que có­
mo yo hicimos la de­
claración en el pasa­
do mes de marzo, 
confiando en que ya 
habríamos recibido 
la devolución 

Antonio Gómez 
(Toledo) 

"ENTRE COmAS'' 
FERtíjANDO LAMATA, CON­

SEJERO DE SANIDAD: "Hay 

un margen para negociar la 
apertura de farmacias... qui­
zás para finales de año poda­
mos contar con ellas". 

LUIS MANUEL REINOSA, 

GERENTE DE QUESOS N A -

VALOSHACES: "La gente va­
lora la calidad aunque es un 
poco más caro que el produc­
to industrial; en el mercado 
de las delicatessen lo artesa-
nal va ganando valor". 

ALFREDO FERNÁNDEZ, 

DIRECTOR DE ORGANIZA­

CIÓN Y DESARROLLO DE LA 

EOI (A PROPÓSITO DE LA 
CREACIÓN DEL PROGRAMA 

DE CREACIÓN DE EMPRE­

SAS DE Ocio) : "El motivo 
de realizar un curso sobre 
estas empresas es porque es 
un sector emergente y de fu­
turo, altamente evolutivo en 
el que están desembarcando 
instituciones públicas y 
grandes grupos de empresas 
y financieras". 

Á ĵGEL GARCÍA, DIREC­

TOR' GERENTE DE C O A -

GRAL: "Nuestro objetivo no 

es obtener la certificación de 
calidad según las normas 
ÁENOR, sino desarrollar 
nuestro propio sistema de 
normalización interna para 
ser exigentes en el servicio 
comercial de asesoramiento 
e información ". 

REVISTA DE P M S A 
La relación de los 
notarios con Internet 

Todos dicen / love you. Lo 
que hasta hace días no era 
más que el título de una 
comedia, hoy es un pro­
blema económico mun­
dial. Los daños inmedia­
tos del líltimo virus infor­
mático se calculan en 
3.000 millones de dólares 
y se estima que sigue cau­
sando daños por 1.000 mi­
llones de dólares diarios. 
Aún no se sabe con preci­
sión quién ha producido 
el desastre, sólo que pro­
vino de Filipinas. 

Cinco Días 

La globalízación y 
el sentimentalismo 

Si la fusión entre KPN y Te­
lefónica hubiera salido ade­
lante, la sede del nuevo gnl-
po hubiera estado en Lon­
dres. Ahora, cuándo Juan 
Villalonga ha, reaccionado a 
ese fracaso con la espectacu­
lar compra de Lycos, la sede 
operativa de la nueva Terra 
estará situada en las cerca-
m'as de Boston, en Estados 
Unidos. Los vaivenes de se­
des son una muestra de la 
realidad transnacional que 
se está imponiendo en las 
empresas 

Expansión 
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lA COLUMNA 

ALKIA SÁNCHEZ 

¿Jugar, invertir 
o trapichear en 

Bolsa? 

I
ugar o invertir en 
Bolsa? Unos juegan, 
otros invierten y los 
dos trapichecín a costa 

del desconocimiento de los 
demás. Ya se escucha, 
"espera que en Telefónica... 
o similares no nos salga 
otro Conde". Las OPV's de 
las grandes empresas están 
permitiéndoles hinchar sus 
arcas con la financiación de 
sus accionistas, política 
financiera admirable de un 
lado, pero que lo cuenten 
todo. Parte del ahorro de 
ocho millones de Españoles 

'•'- éstít en Bolsa. ¿Qué está 
ocurriendo con la caída de 
los índices? Nos hicieron 
creer que los nuevos valo­
res tecnológicos eran el 
futuro y resulta que están 
haciendo depreciar las Bol­
sas día sí, día no, porque 
más que una apuesta han 
resultado ser un espejismo. 

' En el parqué se dice,'f que 
i ic'rfr^timo"diiro*^íie'4a'igane 
' • ofro", pero daro, esos <5tho 

millones de españoles no se 
dedican a invertir, más bien 
juegan. Según los analistas 
es el momento de hacer una 
retirada de ciertos valores 
del Nuevo Mercado y 
nunca invertir más de un 
10% de la cartera en ellos. 
La estrategia de los que 
'•trápidieao" en Sobasiem-

-155*8 3ja-6idp dará; revalori-
•¡•zxt la acdón, mucho mejor 

a través del ahorro de los 
españoles desinformados, 
para psosteriormente hacer 
una retirada a tiempo que 
provoca la bajada y que asi­
milan los desinformados. 

[ A SEMANA 
VIERNES, 19 DE MAYO DE 2000 

LOS PROTAGONISTAS 

w:% 

?''*7^ 

^ I, I 

UNA 
DELEQACÍÓN 
DE FEDA VISITA 
VALENCIA 
Una delegación de la Fede­
ración de Empresarios de 
Albacete encabezada por 
su presidente, Artemio 
Pérez, ha viajado hasta 
Valencia para conocer el 
Instituto Tecnológico de la 
Construcción de esta 
Comunidad (AIDICO) y 
establecer líneas de cola­
boración para la transfe­
rencia de tecnología a 
Albacete, especialmente 
para el sector de la cons­
trucción y sus afines. La 
delegación fue recibida 
por el presidente de AIDI­
CO, Rafael Ferrando, pre­
sidente a su vez de la 
patronal valenciana. 

El número de devoluciones de 
IRPF se reducirá en un 25% 

La modificación.de. la Ley jdel,, 
Impuestoi de la Renta de , las 
P«i^tthas'Risitas (IRPF); <?ué sd 
aplicará por primera Véz'iéste *̂  
año en la campaña de la renta 
1999, hará posible que se reduz­
ca el número de declaraciones 
entre un 25 y un 38% en Casti­
lla-La Mancha, por lo que la 
Agencia Tributaria prevé el 
número final de las mismas 
alcance el medio millón. Según 
ha explicado el delegado espe­
cial de la Agencia Tributaria en 
Castilla-La Mancha, Antonio 
Campos Melenchón, la entrada 
en vigor de la nueva Ley provo­
cará que se reduzcan considera­
blemente el número de declara­
ciones, ya que el mínimo de 
rendimientos del trabajo para 

jjue. sea necesario declarar pasa 
a 3,5 millones de pésetasraiiua-
leB>'y las cantidades-a devolver 

Acuerdo entre los remolacheros, 
entidades de crédito y Amcaxera 

'¿""Ingresar, gr^cias''"arTfíayo?j"''3e!SIBacete y Toledo, y la Azuca-
ajuste de las retenciones reali­
zado en la campaña. Por ello, la 
Agencia Tributaria estima que 
el total de declaraciones está 
finalmente entre 438.805 y 
536.052, de las que entre 
104.766 y 128.047 serán a ingre­
sar y entre 330.657 y 404.136 
serán a devolver. Estas cifras 
harán que el ajuste de las reten­
ciones esté entre los 11.786 y los 
16.853 millones de pesetas, y 
que desciendan las cuotas dife­
renciales a ingresar en más de 
3.000 millones de pesetas y a 
devolver en más de 8.000 millo­
nes de pesetas. 

Seis entidades de crédito con 
tmjjfemteción en-Castilla-La man-«. 
cha, la Asociaciones provinciales 

beneficiarse 
aedende. a.~las 9. 

de este acuerdo 
3 hectáreas. 

rera de Ciudad Real (Ebro Agrí­
cola) han firmado en la sede de la 
asociación regional un acuerdo 
para la financiación de anticipos 
al cultivo de remolacha azucarera 
durante la campaña 2001-01, anti­
cipos que pueden solicitar todos 
los cultivadores de remolacha 
asociados en esta comunidad 
autónoma. Conteste acuerdo, el 
agricultor puede beneficiarse 
hasta 200.000 pesetas por hectá­
rea como anticipo a un interés 
que oscila entre el 4,25% y el 6%, 
con una cuota de apertura del 0,5 
al l%.La superficie potencial de 
este cultivo que puede, llegar a 

cuyos productores, de solicitar 
estos anticipos, se verán benefi­
ciados con unos 2.000 ^ilíones de 
pesetas., J ^ .p^(^3Jí'4í'?,n^^as 
fimxantes del acuerdp fueron el 
Banco Central Hispano, Banesto, 
Banco Santander, Caja Castilla-La 
Mancha, Caja Rural de Ciudad 
Real y Banco Bilbao Vizcaya 
Argentaría. El presidente regional 
de los remolacheros, Domingo 
Triguero, se mostró satisfecho con 
este acuerdo, que permitirá ade­
lantar dinero a cuenta de la liqui­
dación total que tenga cada remo­
lacheros, que ya adivina a cuanto 
puede ascender su cosecha final 
al encontrarse el producto en fase 
de aclareo. 

ALDIA 
El 2,1% délos minoristas 

í4san el comercio electrónico 

El 2,1% de los comercios al por menor de Castilla-La 
Mancha usan el comercio electrónico, según el Insti­
tuto Nacional de Estadística. A nivel nacional de las 
compañías que han utilizado el comercio electrónico, 
el 82,64% se dedican al comercio especializado, mien­
tras que el 17,36% son empresas de comercio al por 
menor no especializado. La comparación entre comu-
lüdades autónomas revela que las empresas ubicadas 
en Cataluña, seguidas de las de la Comunidad de 
Madrid, son las que mayor grado de penetración del 
fenómeno han experimentado hasta el momento. 

El Cóle^ de Arquitectos crea la 
Entidad de Calidad enhConstnuxión 

El Colegio Oficial de Arquitectos de Castilla-La Mancha ha 
creado la Entidad de Calidad en la Construcción (ECC), 
que ofrecerá im mayor control sobre esta actividad y la 
adaptará al nuevo sistema de garantías que fija la Ley de 
Ordenación de la Edifícadón (LOE), que entró en vigor el 
pasado 6 de mayo. Esta ley, según ha informado el Colegio 
profesional, deja en manos de las comunidades autónomas 
la reguladón del fundonamiento de las empresas de cons­
trucción, que hasta ahora no contaban con ninguna direc­
triz específica. Con ello, se acaba con el varío legal que 
hasta ahora amparaba a las empresas. 

Ucaman celebra su asamblea, en 
la que de^rá nuevo presidente 

La Unión de Cooperativas Agrarias de Castilla-La 
Mancha (Ucaman) celebra el viernes, 19 de mayo, en la 
localidad dudadrealeña de Alcázar de San Juan su 
asamblea general, en la que se procederá a la renova-
dón total del Consejo Rector y la elecdón de nuevo pre­
sidente para los próximos cuatro años. Además de la 
aprobación de las cuentas anuales del ejerdcio 1999 y 
del presupuesto de ingresos y gastos y el Plan de Actua-
dón para el 2000, el Cor«qo Rector saliente someterá a 
dictamen de las cooperativas el Informe de Gestión 
correspondiente al año pasado. 
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L^ vente en Castilla-la Mancha 

Las farmacias de la iregión facturan 
la mitad que la media nacional 

Los farmacéuticos no aceptan la Ley de Mínimos -que permitiría 
abrir 297 oficinas- y apuestan por la apertura de *^unas 100*' 

OPINIÓN 

ALICIA SÁNCHEZ 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

La rentabilidad económica 
y de servicio público de 

Farmacias^ 
¿Salud o 
dinero? 

una farmacia vuelve a sal­
tar a la palestra al reini-
ciarse las negociaciones 
entre el colectivo de 
empresarios farmacéuti­
cos de Castilla-La Mancha 
y el nuevo consejero de 
Sanidad, Femando Lama 
ta. 

La "foto 
fija" del sec- g j ^^ctOT de lu 
tor farmacéu­
tico, según 

4^^ 

dos por la 
«^?Mde'átá'de 
• la Cooperati-
"VaFamiacéú-

tica de Cuen-
9b:¿^no: 
8CÍ' 

Mkría 
'^l í i l 'yake^teí jáfie», es 

Ciüer: **hay que 
abrir oficinas 
donde hagan 
falta, pero no 
' líberelizcir 
el sector 

una farmacia en Castilla-
La Mancha son de 25 
millones de media por ofi­
cina (existen 933, lo que 
daría un 
volumen de 
negocio de 
23.325 millo­
nes de pese­
tas anuales), 
mientras que 

" ' fa* media 

de 50, el 
doble, "sin 
tener en 
cuenta casos aislados 
como ocurre en Canarias, 
donde una farmacia tiene 
un volumen de factura­
ción de 100 millones de 
pesetas de media", apun­
taba María Jesús Muñoz. 
Esta circunstancia se da 
por las característicais 
intrínsecas de la región, 
población rural principal­
mente, y por el "ya satura­
do mercado en Castilla-La 
Mancha, donde existe una 
farmacia por cada 1.750 
habitantes, mientras que 
en Madrid es por cada 
2.800". 

Ante esta situación los 

farmacéuticos de Castilla-
La Mancha se han fijado 
sacar adelántela Ley 4/96 
de Ordenación de servi­
cios Farmacéuticos en con­
senso con el consejero de 
Sanidad (que cuenta con 
más de cien recursos ante 

los Tribunales) 
"ya que Lama-
ta ha marcado 
una nueva 
etapa a través 
del diálogo... 
de donde sal-

de facturación razonables si' 
no se va con 
ideas dogmáti­

cas á la negociación de la 
apertura de las 297 nuevas 
oficinas", señalaba el pre­
sidente de la Asociación 
Regional de Empresarios 
Farmacéuticos de Castilla-

La Mancha, 

distribución 
•daifesfMñifet.V fatmácéutica 

alcanzó los 

GASTO FARMACÉUTICO EN CASTILLA-LA M A N C H A 

Fuente: Insalud 

ALBACETE 

1 III 

1 CIUDAD REAL 

1 CUENCA 

1 GUADALAJARA 

1 TOLEDO 

1 CASTILLA-LA MAN 

1 

J 
J l 
: i 

ABRIL 2000 

824.699.962 

1.128.337.997 

485.100.882 

372.847.003 

1.284.181.265 . 

-.'.•-4'.095ilé7.109^^l > 

ABRIL 1999 % 

828.636.808 

1.247.611.913 

466.736.691 

353.4181.5^4 

,li20a747.533.<. 

' it4.106£lrB1.539.v -

-0.4 

-9 

4 

5.3 

iibOfií fl.] 

1 ..r^0.26n 

Luis Ciller. 
Las "polémi­
cas" 297 ofici­
nas de farmacia 
es uno de los 
puntos a con­
sensuar entre 
las partes, pero 
'la Ley deMíni-
mos propuesta 
por el nuevo 

consejero de Sanidad, que 
apuesta por que por cada 

madamente, haya una far­
macia, y como máximo las 
que se quiera, "no se 
puede aplicar", señala el 
presidente de la Aso­
ciación Regional de 
Empresarios Farmacéuti­
cos de Castilla-La Man­
cha, Luis Ciller. "Liberali­
zar de esta forma el servi­
cio es restar atención a 
nuestros pacientes. El 
buen servicio -continuaba 
Ciller- pasa por abrir las 
farmacias en las poblacio­
nes que sean necesarias y 
nunca pequeñas oficinas, 
ya que su escasa rentabili­
dad se traducirá en 
merma de atención al 
paciente". 

Según fuentes consulta­

das, "los farmacéuticos 
aceptaremos abrir en 
tomo a 100 nuevas ofici­
nas, pero nunca las 297 
que contempla la ley". 
Según las propuestas de 
los farmacéuticos estas "se 
tendrían que abrir en 
poblaciones que así lo 
demanden, como las capi­
tales de provincias, o 
grandes ciudades de la 
región como Puertollano, 
Alcázar de San Juan, 
Tomelloso o Tarancón, 
entre otras. 

Por su parte, el Conse­
jero de Sanidad ha desta­
cado que "hay un margen 
para consensuar postu­
ras" y apuesta porque "a 
finales del presente año se 

haya desbloqueado la 
situación garantizando el 
servicio y la rentabilidad 
del sector a la par que la 
contención del gasto far­
macéutico", idea esta últi­
ma en la que no coincide 
los empresarios farmacéu­
ticos ya que "está derhos--
trado que a mayor núme­
ro de farmacias, más gasto 
farmacéutico". El gasto 
farmacéutico de la región 
fue en 1999 de -47.221 
millones de pesetas. 

El sector de la distribu­
ción de fármacos én Casti­
lla-La Mancha, que factu­
ró en tomo a 30.000 millo­
nes de pesetas en 1999, 
también es reticente a la 
apertura de nuevas farma-1.800 habitantes, aproxi-

El gasto farmacéutico disminuye en la región un 0,26% de media, aunciue 
aumenta un 6% en Toledo, 5,3% en Quadaláiará y 4% en Cuenca 

En Castilla-La Mancha se ha con­
seguido disminuir en un 0,26% el 
gasto farmacéutico en el mes de 
abril respecto a abril del 99, prin­
cipalmente por la aplicación de 
los genéricos. Esta leve caída ha 
sido 1,6 puntos inferior a la regis­
trada en el territorio Insalud a 
nivel nacional, donde este bajó 
un 1,8%. Hay que destacar que 
sólo dos provincia s de las cinco 

el gasto farmacéutico en un 0,4% 
y un 9%, siendo éstas, respectiva­
mente, Albacete y Ciudad Real. 
Toledo ha sido la provincia en la 
que ihás ha aiimentado el gasto 
en abril, un 6%, seguida de Gua-
dalajara con un 5,3%, y Cuenca 
con un 4%. 
El gasto medio por receta en la 
región ha sido de 1.770 pesetas, 
siendo la primera a nivel 

de lacomunidad hanjiisminuido, ^ nacional en expender más núirie-

ro de recetas por personas, 16,17 
prescripciones. 
De otro lado el gasto farmacéuti­
co por persona creció un 8% en el 
territorio Insalud, pasando de las 
23.348 pesetas a las 25.253 pese­
tas. Aragón, Asturias y Castilla-
La Mancha vuelven a encabezar 
este ranking, como en 1998, aun­
que en esta ocasión Asturias ha 
tomado la delantera a Castilla-La 
Mancha. 

La fannacia 
habla de 
salud y el 
mercado de 
dinero, de 
aquí la difi­
cultad de 

encontrar el equilibtáo,«o el 
negodp dellas ofidtta»..de 
farmacia. Primera pregunta 
ante las negociaciones 
abiertas entre el colectivo de 
faimacéuticos y la Consqe-
ría de Sanidad ¿Hay déficit 
en el servido que dan los 
faimacéuticos a los castella-
no-mai\chegos? ¿Dónde se 
localiza éste? ¿Cabe la posi­
bilidad iáe.'que det ápeifUia 

'̂ 46l0ÍásB29;hiitev»rfíUÉnÍMia$ 
hága'tenat por-cuestíbnes 
áe'imñtíbiHidSKip'Jitiéas'- en 
detrimento del servicio 
público? En estas- lides; y 
antes de peijudicar o bene­
ficiar a nadie, hay que lesal-
tar que los recursos que se 
empleen en beneficio de la 
salud no deberían ser consi­
derados como privilegios 
«nao^oMi ástetáessi^to el 
deaxha^ qbiémî Disfcî r-
macéutico? ¿Del- i>iidtgnte? 
¿De los, votos?)! Este-es' el 
panorama-:;tas ' nego-
ciacioi>es Reabiertas con el 
nuevo CQiisejeio de Sani­
dad, Fernando Lamata, tras 
varios años de dar la espal­
da al sector farmacéutico 
por parte de la anterior res-
poiisable de Sanidad en la 
regiórv dejan entrever un 
rayo de luz para que esta 
región consi^ sacar ̂ ade­
lante la Ley 4/96 de Órde-
nadóh de ServiciOŝ Farma-
céutícos. Los faimacéuticos 
han demostiadoi «h.ksta 
región, donde más del 85% 
de su pobladóa es-rural, 
que su vocación se ha pues­
to siempre al servido del 
dudadano, po al de la leiv-
tabilidad, sino ¿De qué;viye 
un farmacéutico en un pue­
blo de 500 habitantes? 
¿Quien le ha pagado las 
guardiasen losAÍltímog3p< 
40 ó 50 años de profesión?;; 
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R A D I O G R A F Í A EMPRESARIAL: '̂SAT COAGRAL 

La Sociedad Agraria de Transf(mnación CoagraL surgió en el año 1985 en el seno de la Asociación 
ProvindaL de Agricultores y Qanaderos de Quadalajara, para ampliar los servicios y comercializar los 

productos de sus socios de forma cor^unta* Hoy, se encuentra éntrelas principales empresas 
agroaUmentarias de la provincia, con una facturación onuaL síJiperíor a los 4*000 mSlones de pesetas. 

Coagral agrupa el 90% del 
sector agropecuario alcarreño 

El próximo mes de junio inaugurará un nueva nave en Qiuxdalajaraf que 
permitirá aumentar en 6*000 toneladas su actual capacidad de almacenamiento 

F. J . LLANA NIETO 

Guadalajara 

t a s ' necesidades cada 
vez mayores que deman­
daba el sector agroali-
mentar io hizo que la 
Asociación Provincial de 
Agricultores y 

Ganaderos (APAG) de 
Guadalajara decidiera en 
el año 1985 constituir la 
Sociedad Agraria de 
Trarisfórrtíación (SAT) 

•'i:!fep«Tp«í*át^ los 
"sérvicio's'qüé ofrecía''pbr 
aquel entonces a sus aso­
ciados, que se limitaban 
fundamentalmente a 
tareas informativas y de 
asesoramiento. 

De esta forma, la SAT 
lleva quince años comer­
cializando los productos 
y comprando los factores 
de producción de los 
cerca de 3.100 socios que 
la componen, además de 
ofrecerles todos los 
medios técnicos y admi­
nistrativos que necesitan 
para el desarrollo de su 
actividad. 

Según señala el direc­
tor gerente de Coagral, 
Á n g e l 
García, en 
e s t o s 
momentos la 
SAT controla 
cerca del 
90% de todo 
el sector 

a g r o p e c u a ­
rio de la pro­
vincia de 
Guadalajara y se ha con­
vertido en unas de las 
sociedades más impor­
tantes dentro de éste, con 
un volumen de factura­
ción anual superior a los 
4.000 millones de pese­
tas. "De cara al presente 
ejercicio -añade- nuestra 

Coagral tiene su sede central en Guadalajara, en las instalaciones de APAG. 

mtencion es mantener­
nos e incluso mejorar 
ligeramente, ya que las 
lluvias del mes de abril 
favorecerán las buenas 
cosechas para este ejer­
cicio". 

En este sentido, hay 
que destacar que apenas 

1.000 de 

Coasxcd.i una 
apuesta de 
APAQ 

Coagral se 

encuentra entre 
las principales 

empresas 

los agri­
cultores y 
ganade ros 
que for­
man parte 
de Coagral 
están afi­
liados a la 
Segur idad 
Social en 

En el año 1977 se 
constituyó la 
Asociación Provincial 
de Agricultores y 
Ganaderos de 
Guadalajara (APAG), 
con el objeto de ofre­
cer servicios de aseso­
ramiento, administra­
tivos, etc. Sin embar­
go, con el paso de los 
años el sector fue cre­
ciendo y las necesida­
des de los asociados 
se ampliaron. Tal y 
como afirma Ángel 
García, este fue uno 
de los principales 
motivos por los que 
APAG decidió consti­
tuir la Sociedad 
Agraria de 
Transformación 
Coagral, que gracias a 
la diversificación lle­
vada a cabo en este 
tiempo ha. alcanzado 
un volumen íd)é feftu-
ración superi-or a)'los 
4.000. millones de 
pesetas, situándose 
entre las tres princi­
pales empresas..d^l 
sector ^grf^íiim^fíta-
rio de lâ  provincia de 
Guadalajara, por 
detrás de Avicu y 
Granjas Cantos 
Blancos. 

PRINCIPALES DATOS 

En junio inaugurará una nave de 2.000 metros cuadrados. 

•Empresa 

•Presidente 

•Actividad 

•Dirección 

•Localidad 

•Facturación 

•Plantilla 

•Fecha de constitución 

Coagral 

Antonio Zationero 

Sociedad Agraria de Transformación 

Francisco Aritio. 108 

Guadalajara 

4.000 millones 

35 

1985 

agroalimentarias 
de Qiiadalaiara 

alguno de sus diferentes 
regímenes.' 

Una gran parte de la 
la 
la 

actividad comercial del 
hipermercado y las dife­
rentes tiendas que posee, 
donde se atiende a los 

facturación total de 
empresa procede de 

agricultores, apicultores 
y ganaderos, y se les pro­
porciona todo tipo de 
productos: desde herbi­
cidas, abonos y semillas, 
hasta las herramientas y 
repuestos necesarios 
para ejercer su labor 
habitual. Así, por ejem­
plo, los socios pueden 
encontrar ropa y calza­
do, utensilios de apicul­
tura, alimentación ani­
mal, jardinería y piscina. 

etc. Los servicios se com­
pletan con una farmacia, 
donde se controlan sani­
tar iamente cerca de 
180.000 ovejas de la pro­
vincia de Guadalajara, 
ya que el vacuno y el 
porcino apenas tienen 
importancia en esta 
zona. 

No obstante, la activi­
dad ganadera apenas 
representa el 25% del 
total de la producción de 

la sociedad, mientras 
que el resto corresponde 
a la agricultura, funda­
menta lmente cerealista. 
También hay una peque­
ña par te de los socios 
que se dedican al cultivo 
del espárrago, con una 
producción que ronda 
los 600.000 kilos al año, 
que .se comercializan en-
los mercados de Madrid, 
Perpignan o del norte de 
España. 

La labor comercial de 
Coagral se realiza a tra­
vés de un hipermercado 
de más de, 1.000 metros 
cuadrados s i tuado en 
Guadalajara, así como 
las delegaciones de 
Sigüenza, Jadraque, 
Mondéjar y Molina de 
Aragón, esta últ ima 
inaugurada el pasado 
mes de octubre. 

De cara al presente 
ejercicio, entre los princi-
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Antonio ZahonerOf toda una vida 
dedicada a la agricultura 

En la imagen, Antonio Zahonero, presidente de la SAT Coagral y de APAG. 

pales objetivos de 
Coagral, según explica 
Ángel García, se encuen­
tran asentar las explota­
ciones que la conforman, 
así como depurar y mejo-

' tár tos servicios que ofre­
ce en cuanto a calidad. 
"Nuestro objetivo no es 
obtener la 
c e r t i f i c a -
ción de cali­
l lad según 
las normas 
Aenor, tal y 
como hacen 
o t r a s 
e m p r e s a s , 
sino desa-

r r o 1 1 a r 
n u e s t r o 
propio sistema de nor­
malización interno para 
ser más exigentes en el 
servicio comercial, de 
asesoramiento y de 
información", añade 
Ángel García. 

La sociedad no tiene 

El 25% de los 
socios de la SAT 

pertenecen cd 
sector ganadero, 

sobre todo 
del ovino 

previsto acometer nin­
gún tipo de inversión a 
medio y largo plazo, 
aunque en el próximo 
mes de junio inaugurará 
en Guadalajara una 
nueva nave de 2.000 
metros cuadrados , que 
permit irá aumentar en 

6.000 tonela­
das la actual 
capacidad de 
a l m a c e n a ­
miento de 
maíz de 

estas instala­
ciones, que 
se sitúa en 
las 20.000 

toneladas. 
Además de 

este almacén, Coagral 
dispone en Guadalajara 
capital de cuatro cáma­
ras frigoríficas, dos seca­
deros de maíz, con capa­
cidad para tratar 500.000 
kilos diarios y un alma­
cén de recepción de mer­

cancías para el super­
mercado. 

En Yunquera, Coagral 
tiene unas instalaciones 
de 9.000 metros cuadra­
dos, donde posee otro 
secadero de maíz con 
una capacidad de secado 
de entre 150.000 y 
200.000 toneladas dia­
rias, y una 
nave para 
a lmacenar 

que se utilizan para 
almacenar la producción 
y desde allí comerciali­
zarla a todo el territorio 
nacional. 

En este sentido, Ángel 
García señala la inten­
ción de la SAT de poten­
ciar la gestión de todas 
las instalaciones propias 

^ g ^ ^ ^ que posee. 

f ¡ 2 ^ C o a g r a l 
c o m e r c i a l i z a 
al año alrede-

de 

Coagrcíesei 6.000 tone­
ladas de colecttuQ qfue mayor dor 

número de seguros 
agrario tramita en 

lapTonmciade 
QuadúJajara 

este cereal. 
Con el 

objeto de 
ofrecer un 
mejor ser­
vicio a sus 
asociados , 

la sociedad cuenta con 
varias naves alquiladas 
repartidas por diferentes 
localidades de la provin­
cia, además de la sede 
que tiene en propiedad 
en Molina de Aragón, 

}Áolina de Aragón concentra el 
mayor número de socios 

Desde que se constituyó en el año 
1985, Coagral ha ido creciendo en 
tamaño y las infraestructuras iniciales 
se han quedado pequeñas para hacer 
frente al importante incremento de 
producción de los cerca de 3.100 socios 
que la conforman. El hecho de que el 
mayor número de éstos se encuentren 
en la comarca de Molina de Aragón, 
llevó a la Asociación Provincial de 
Agricultores y Ganaderos (APAG) a 
inaugurar el pasado mes de octubre 
una nueva sede comercial y de servi­
cios en esta ciudad, que supuso una 
inversión de 60 millones de pesetas. El 
edificio cuenta con una superficie de 

500 metros cuadrados, en los que se 
distribuyen tres despachos, una tien­
da de repuestos con secciones de api­
cultura, herramientas, material agríco­
la, semillas y fítosanitarios, fármacos, 
alimentación animal, ropa y calzado, 
además de la tienda de Productos de la 
Tierra. Esta sede está atendida por tres 
personas, además de los veterinarios y 
técnicos necesarios. Estas instalacio­
nes se utilizan para centaralizar las pro­
ducciones de sus socios y comerciali­
zarlas desde allí. El edificio había sido 
con anterioridad un hospital o una 
sede de sindicatos, entre otros usos 
antes de su rehabilitación. 

150.000 tone­
ladas de pro­
ductos, entre 
cereales, ferti­
lizantes, abo­
nos, etc, en 
los principa­

les mercados de España. 
Junto a éstos, dispone de 
una sección dedicada a la 
apicultura, ya que en la 
provincia de 

Guadalajara este produc­
to tiene una gran impor­
tancia. 

El hecho de que la 
Sociedad Agraria de 
Transformación haya 
diversificado su activi­
dad, centrándose en la 
adquisición, transforma­
ción y venta de las pro­
ducciones de sus socios, 
no significa que haya 
abandonado los servicios 
administrat ivos. De 

hecho, en estos momen­
tos está ayudando a los 
agricultores y ganaderos 
en la realización de sus 
declaraciones de la renta, 
y también en la tramita­
ción de las subvenciones 
comunitarias. 

Antonio Zahonero ha 
dedicado la casi totalidad 
de su vida a la agricultu­
ra. Este alcarreño, de 60 
años de edad, ocupa en 
la actualidad la presiden­
cia de la S.A.T. Coagral 
desde que se constituyó 
en 1985, mismo cargo 
que ostenta en la 

Asociación Provincial de 
Agricultores y 
Ganaderos (APAG). 
Además, es miembro del 
Comité de Asaja 
Regional, y vicepresiden­
te y vocal del Comité 
Ejecutivo de esta aso­
ciación agraria a nivel 
nacional. 

En el hlpermercado fos sodos tienen productos de todo tipo. 

La SAT comerdaliza 6.000 toneladas de espárragos al año. 

A lo largo de este 
per iodo Coagral se ha 
consolidado dentro del 
sector agroal imentario 
alcarreño, como lo refleja 
que es el colectivo que 
mayor número de segu­
ros agrarios tramita en la 
provincia de 

Guadalajara, con cerca 
del 60% del total. 

Además de asesora­
miento jurídico, los agri­
cultores y ganaderos que 
forman parte de APAG 
reciben asesoramiento 
fiscal, económico, agra­
rio y ganadero, y dispo­
nen asimismo de un 
departamento de forma­
ción y comercial. 

En este último aparta­

do, se programan anual­
mente cursos, cuyo con­
tenido se establece en 
función de las necesida­
des que demandan los 
propios socios, como son 
la informática, sistemas 
de riego, gestión de 
explotaciones agrarias, 
etc. 

La Sociedad Agraria 
de Transformación tiene 
actualmente 35 trabaja­
dores a su cargo. El 
aumento de la competen­
cia en el sector agrario 
con la entrada de los paí­
ses del Este de Europa e s ' 
una de los grandes retos 
a los que tiene que 
enfrentarse Coagral en 
los próximos años. 
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Está previsto que la compañm̂  

LYO invierte 220 millones en 
una tercera línea de producción 

MóNiCA MORENO 

Toledo 
La empresa LYO Produc­
tos Cárnicos ha invertido 
220 millones en la compra 
de una tercera línea de 
producción que ha con­
sistido en el cambio de 
picadoras, tanto de carne 
de vacuno como de 
cerdo, máquinas forma-
doras de hamburguesas y 
túnel de congelado. Esta 
línea pre-

Esta empresa con las nuevas inversiones espera alcanzar 
una facturación de 9 .000 millones de pesetas 

. Incrementará la 
producción de las 
12,000 toneladas 

al año hasta 
las 20.000 
toneladas 

t e n d e 
inaugurar­
se proba-\ 
b l e m e n t e 
el 25 de 
j u n i o . 
Según el 
d i r e c t o r 
gerente de 
LYO Pro-
d u c t o s 
Cárnicos, Feliciano Cues­
ta, "esta nueva inversión 
se encuadra dentro de la Desde LYO Productos 
política de mejora de cali-" Cárnicos" eri'*Toledb 'se 
dad de la empresa. Ya el suministra carne, tanto de 

20.000 toneladas de pro­
ducción de carne al año, 
tanto de vacuno, cerdo o 
pollo. 

Con estas inversiones 
pretenden alcanzar una 
facturación al finalizar el 
ejercicio actual de 9.000 

millones de 
pesetas. Las 
nuevas líne­
as de pro­
ducción han 
a u m e n t a d o 
el número de 
e m p l e a d o s 
hasta 140 
personas, 40 

— más que los 
que había 

antes de las ampliacio­
nes. 

CastüUí'La Mancha 

año pasado introducimos 
una segunda línea para la 
producción de Me Rib". 

Con esta inversión se 
pretende incrementar la 
producción en un 66%, 
aproximadamente, de las 
12.000 toneladas a las 

vacuno, cerdo o pollo, a 
todos los puntos de Espa­
ña, incluyendo a Andorra 
y Gibraltar. También se 
exporta a Arabia Saudí y a 
Portugal. 

Esta empresa, ubicada 
en Toledo, pero en su ori-

En LYO Productos Cárnicos, ubicada en el Polígono Industrial de Toledo, trabajan 140 personas. 

gen es alemana y america- • 2 0 0 reStaurOnteS en EspOñU, CJnCO eXl 

na, pasa por unos controles • 
de calidad que hace que • ; 
sus productos cympl^n^_* ,^ fe^ha de 31 de diciembre la cadena de Restaurantes 
todas las normas de cali- ¡ McDonald's tiene 27.000 estalÉTecimient8Sr*ít*120 paí-**-'» 
dad y de sanidad. Así dis- J ses. En España hay 200 restaucaotes, de laa^ue 5 estáo^-. 
ponen de la norma 9002 y J ubicados en Castilla-La Mancha, en Albacete, Toledo, 
la 14.001. * Guadalajara, PuertoUano y Ciudad Real. La facturación 

LYO es el proveedor ofi- • de esta multinacional es de 7 billones al año y da em-
cial de McDonald's desde J pleo a 1.900.000 personas. En España este grupo factura 
1980, cuando la empresa * hasta 66.000 millones de pesetas y en él trabajan 11.500 
norteamericana abrió su J personas. Su plan de expansión hasta el año 2001 es 
primer establecimiento en J abrir 2.000 nuevos restaurantes el mundo, y al cierre del 
Madrid. * 2001, habrá 400 más en el país. 

Fabricantes de 
aceite de 

Toledo fíniían 
su convenio 

colectivo 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Asociación Provincial 
de Fabricantes de Aceite 
y Derivados (integrada 
en la Federación Empre­
sarial Toledana) y los 
delegados sindicales de 
Comisiones Obreras y 
UGT, pertenecientes a la 
mesa negociadora, el 
Convenio Colectivo Pro­
vincial de este sector. Se 
trata de uno de los prin­
cipales convenios que se 
firmarán durante el año 
2.000. 

El Convenio Colectivo 
de las empresas fabri­
cantes de aceite y deriva­
dos, tendrá una vigencia 
de dos años, y por lo 
tanto hasta el 31 de 
diciembre de 2001. El 
incremento salarial pac­
tado se cifra en un 3% 
para el año 2000 y un 3% 
para 2001, si bien, y para 
garaiUiraj- el poder 
adquisitivo de los traba­
jadores, las empresas del 
sector se han comprome­
tido a garantizar las dife­
rencias ecdrióinicas que 
puedan producirse, en el 
caso de que el IPC supe­
rase los porcentajes pac­
tados. 

w 
JOSÉ MIGUEL'' 
CASTELLANOS 

ÍNGENÍERÍA Y 
PROYECTOS 

• r NAVES INDUSTRIALES 

• • ELECTRICIDAD (Alta y Baja Tensión) 

• - UCENCIAS DE APERTURA 

Puso Jim Cario» I, l t , l « M l 7 , 

Fedeto y DHL fírman un 
acuerdo '̂ pionero" en España 

Es el prim,ero que esta empresa de transporte 
urgente firma con una asociación empresarial 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

El presidente de la Fede­
ración Empresarial Tole­
dana (Fedeto) y el gerente 
de la empresa de trans­
porte internacional DHL, 
Pablo Minalla, han firma­
do un convenio de cola­
boración, en virtud del 
cual, las empresas asocia­
das a la Federación 
podrán beneficiarse de 
importantes descuentos si 
contratan con esta com­
pañía el envío al extranje­
ro de mercancías, produc­
tos y documentación 
urgente. 

Se trata de un conve­
nio pionero en España, ya 
que es el primero de estas 
características que firma 
esta empresa de transpor­
te urgente 
con una 
o r g a n i z a -
c i ó n 
e m p r e s a ­
rial. 

Los des­
cuentos de 
los que 
p o d r á n 
beneficiar­
se las empresas toledanas 
oscilan entre el 3 y el 25% 
en función del tipo de 

Las empresas 
podrán 

beneficiarse de 
descuentos c¡ue 
van desde el 3 

al 25% 

mercancía que quieran 
enviar, así como del país 
de destino. 

DHL cuenta con una 
oficina en Toledo y hasta 

el momento 
han contrata­
do sus servi­
cios cerca de 
400 empresas 
de la provin­
cia que reali­
zan habitual-
mente opera­
ciones de 
e x p o r t a c i ó n 

e importación. Según 
señala Pablo Minalla, los 
principales dest inos 

demandados son los paí­
ses de la Unión Europea, 
aunque úl t imamente se 
están abriendo al merca­
do latinoamericano. 

El convenio se refiere 
especialmente al envío de 
documentos urgentes, a 
pesar de que no existe 
ningún tipo de limitación 
de mercancía a la hora de 
enviar. "El objetivo fun­
damental -afirma Pablo 
Minalla- con este acuerdo 
es aportar a las empresas 
asociadas a Fedeto que 
exportan e importan un 
acuerdo marco de colabo­
ración inicial". 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 19/5/2000.



VIERNES. 19 DE MAYO DE 2000 P UBIICIDAD 

CAÍA, RURAL DE TOLE: 

ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

I • 

ASAMBLEA GENERAL 
12 de mayo de ZOOO 

" Las afras mÁs significatUms del Ifi^irm>e^ Anual íjue^ koy Les ̂ ese4iJuiaiu>s reñejan, M^ uuremAU^ 
to siAstoHcial e*u todos Los máyge4i£sy ¡AMA, notahLe' utejora, de. Los ratios cU rettbahiUdaA,. 

Por resíAJtaÁos, COJO, Kural ha, uuiifUido Los objetU/os UHATCOÁOS, cerrando IAM^ ejercicio aiA^e,, estoy 
seguro, IXMJJT^ su, cs>MtÍMMÍdAd/duroMe, el ZOOO ". 

Andrés Gómez Mora 
Fresidente de Caja Kural 

RESULTADOS 
En millones de pesetas 

1.319 
1.255 

n\'K . 

• j - h . , ; • 

1996 1997 1998 1999 

INVERSIONES CREDITICIAS 
En millones de pesetas 

124.676 

106.415 
96.359 

88.092 

1996 1997 1999 

RECURSOS AJENOS 
En millones de pesetas 

147.234 
158.400 

166.442 
176.541 

Datos más significativos 

CIFRAS DEL BALANCE 

1999 

Pesetas 
millones 

Recursos Propios 11.842 
Capital 1.040 
Reservas 10.052 
Fondo para Riesgos Generales .... 750 

Recursos AJéñoé ....„,.„ .176.541 
Cuentas Cprrientes^. , 26.657 
Cuentas de Ahorro 66.664 
Depósitos a Plazo 78.835 
Cesión Temporal de Activos 4.385 

Inversiones Crediticias 124.676 
Cartera 5.696 
Préstamos 107.134 
Cuentas de Crédito 7.664 
Otros Deudores 2.778 
Activos Dudosos 1.404 

Fondos de Col)ertura de Activos Dudosos ... 1.673 

Activos Totales 202.532 
Activos Totales Medios 195.947 

CIFRAS DE RESULTADOS 

Resultados (antes de impuestos) 1.319 
Intereses y rendimientos asimilados .. 8.630 
Intereses y cargas asimiladas 2.621 

Gastos de Explotación 5.024 

Variación 99/98 

Pesetas 
millones % 

922 
59 
863 
0 

10.099 
2.246 
8.537 
973 

-1.657 

18.261 

1.065 

16.443 
1.650 

15 
912 

-2.380 

8,44 

6,01 

9,39 

0,00 

6̂ 07 
9,20 

14,69 
1,25 

-27,42 

17,16 

23,00 

18,13 
27,44 
0,54 

-39,38 

-58,72 

-1.673 -0,82 
1.113 0,57 

64 5,10 
-1.991 -18,75 
-1.926 -42,34 

-132 -2,W 

RATIOS 

Resultados/ATIVI (%) 
Productos Financieros/ATM (%) 
Costes Financieros/ATM (%) 
Gastos de Expiotación/ATiVI (%) 
Activos Dudosos/Total Inversión Crediticia 
Cobertura de Activos Dudosos con Fondos 

Porcentaje f Variación % 

1996 1997 1998 1999 

0,67 
4,40 
1,34 
2,S6 
1,13 

119,16 

0,03 4,50 
-1,05 -19,21 
-1,00 -42,67 
-0,08 -3,11 
-1,05 -48,26 

-55,84 -31,91 
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Se ha constituido la empri^^ 

Aeropuerto Ciudad Real 
inicia su segunda fase 

Las nuevas sociedades serán las únicas que 
permanezcan tras el proceso previo y burocrático 

A. S. INFANTES 

Ciudad Real 

Los promotores del aero­
puer to Ciudad Real 
quieren darle un "empu­
jón definitivo al proyec­
to del futuro aeropuerto. 
Tras una fase previa en 
la que se han buscado 
los contactos, se han rea­
lizado los trámites buro-
c r á t i -
eos, se 
h a n 
o r g a n i -

'r-z''a d o 
t o d a s 
las ges­
t i o n e s 
con ins-
t i tuc io -
n e s 

Ciudad Real 
Aeropuertos 

tendrá un capital 
de 18.000 
millones de 

pesetas 

nacionales e interna­
cionales para que el 
aeropuerto se ponga en 
marcha, se inicie una 
segunda-fase erv'la qúa 
desaparecerán a lgunas 
sociedades y aparecen 
otras distintas que deben 
convertirse en las verda­
deras impulsoras del 
futuro aeropuerto. 

De esta forma, acaban 
de ponerse las bases de 
dos grandes sociedades 
que serán las únicas que 

. permanezcan tras todo 
el proceso previo y buro­
crático del aeropuer to 
Ciudad Real. 

Ciudad Real Holding 
S.L. será la sociedad 
encargada de tener bajo 
sus cargo los terrenos 
del futuro aeropuerto de 

Ciudad Real; estará inte­
grada por la Diputación 
Provincial de Ciudad 
Real y la Cámara de 
Comercio. 

Estas dos institucio­
nes públicas serán las 

únicas que 
p u e d a n 
tener el con­
trol sobre 
los terrenos 
del aero­
puerto, que 
según los 
p romoto res 
de la socie­
dad ya 
están prác­

ticamente comprados en 
su total idad. La obra 
sociedad que se creará 
inmediatamente es Ciu­
dad Real -Aeropuertos 
S.A., que será la socie­
dad de gestión del aero­
puer to d o n d e estarán 
i n t e g r a d a s 
las empre­
sas pr iva­
das que 
deseen ges­
tionar el 
ae ropuer to 
de Ciudad 
Real. 

E s t a 
s o c i e d a d 
tiene un 
capital de 18.000 millo­
nes de pesetas y funda­
mentalmente estará inte­
grada en su capital por 

Vista de la fachada del proyecto del aeropuerto. 

Caja CastilIa-rLa Mancha, 
Dipwtafiión d.e Ciudad 
R e a l . y Cámara, de 
Comercio de Ciudad 
Real, aunque en ella 

t amb ién 
entrarán 
todas las 
e n t i d a ­
des y 
e m p r e ­
sas inte­
resadas. 
A m b a s 
socieda-
d e s 
c o n s t i ­

tuirán la base del futuro 
aeropuer to de Ciudad 
Real, cuyos promotores 
acaban de aprobar la 

El problema 
medioambiental 
sigue siendo el 

principal escollo 
para el futuro 

aeropuerto 

gesti.ón del año 1999, 
que según su punto de 
vista ha sido totalmente 
productiva, pues se han 
desarrol lado todos los 
pasos previos necesarios 
para que el aeropuerto 
sea una realidad. 

El único escollo en el 
camino sigue siendo el 
problema medioambien­
tal, como es el hecho de 
que el futuro aeropuerto 
de Ciudad Real esté 
situado en una Zona de 
Especial Interés para las 
Aves (ZEPA), pero es 
algo que promotores y 
responsables políticos 
van a intentar solucio-

ECO comienza su 
producción en 
Guadakyara 

Con la contratación de 250 
empleados de la antigua Carrier 

J . lUI. MIRANDA J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

El grupo italiano ECO ha 
iniciado la producción en 
la factoría que ha.adqui­
rido a la multinacional 
Carrier, con la que el 
pasado enero alcanzó un 
acuerdo de compraventa 
de la fábrica que conlle­
vaba la 
c o n t r a t a ­
ción de la 
mitad de la 
p l a n t i l l a 
fija, 250 
t raba jado­
res. 

E 1 
g r u p o 
ECO es 
líder en 
Europa en la fabricación 
de componentes para 
apara tos de refrigera­
ción, lo que incluye los 
de aire acondicionado. 

El acuerdo de compra­
venta a raíz de que 
Carrier anunciara en 
sept iembre del pasado 
año el cese de su produc­
ción contempla sin 
embargo la adquisición 
por parte de la nortea­
mericana de los produc­
tos fabricados por ECO 
durante los cinco próxi­
mos años, con el fin de 
asegurar a la firma italia­
na la venta de un volu­
men importante de sus 
producción en los inicios 
de la misma. 

La cuota actual del 

Para el delegado 
de Industria y 
TrahajOf Luis 
Tierraseca, se 

están cumpliendo 
los plazos 

mercado de ECO en 
España alcanza aproxi­
madamente el 7%, pero 
con el inicio de su pro­
ducción en la factoría de 
Guadalajara esperan 
alcanzar hasta el 25%. 

Desde esta nueva 
firma se reconoce que 
aún es pronto para 

hablar de 
niveles de 
p r o d u c -
ción pero 
su inten­
ción es irse 
a s e n t a n d o 
poco a 
poco e 
i nc r emen­
tar ésta a 
m e d i o 

plazo. De momento , 
según el delegado de 
Industria y Trabajo, Luis 
Tierraseca, se está cum­
pliendo los plazos. 

Durante 1999 las ven­
tas de ECO ascendieron 
a más de 17.200 millones 
de pesetas, y su principal 
mercado se sitúa en Ita­
lia, seguida de Alemania, 
y pronto esperan tener 
una importante presen-

.cia en España y desde 
ahí ir 'á penet rando en 
los mercados de Portu­
gal, Francia o el norte de 
África. 

Marcas como Electro-
lux, Whir lpool , Bosch, 
Delphi , Tecumsen o 
Carrier son algunos de 
sus principales clientes. 

J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

La promotora inmobilia­
ria Hercesa va a desarro­
llar una amplia oferta 
urbanística para el cua­
trienio 2000-2004 que 
comprende la construc­
ción de unas 1.000 
viviendas en las localida­
des de Guadalajara capi­
tal, Cabanillas del 
Campo y Chiloeches. 

Hercesa, una de las 
grandes promotoras resi­
denciales del Corredor 
del Henares ha puesto en 
marcha en Guadalajara 
promociones de chalets 

Hercesa prevé construir 1.000 chalets en 
Guadal̂ ara en el periodo 2000-2004 
En la capital, las promociones contemplan la edificación de 500 
viviendas equivalentes a 50,000 metros cuadrados edificables 

unifamiliares, viviendas 
de uno y cuatro dormito­
rios con garaje, trastero y 
jardines, tanto de precio 
libre como de protección 
oficial. 

Sus futuras actuacio­
nes en la capital se 
enmarcan en zonas 
como Avenida de Bur­

gos, Avenida de Vene­
zuela, o por lo que se 
conoce como Fuente de 
la Niña, y también a la 
Avenida de Zaragoza, 
zona que será posible­
mente el nuevo pulmón 
verde con el Parque de 
la Olmeda o la gran 
Plaza Verde. 

Estas promociones 
contemplan la edifica­
ción de 500 viviendas 
equivalentes a 50.000 
metros cuadrados edifi­
cables. 

Igualmente en ese 
entorno de Guadalajara, 
concretamente en Caba-
lúllas del Campo, se van 

a construir 210 chalets 
unifamiliares y pareados 
con parcelas desde 255 
metros cuadrados , y 
también se van a levan­
tar otros 319 en el pinar 
de "El Clavín", en el tér­
mino de Chiloeches. 

Además de las cons­
trucciones previstas en la 

provincia, Hercesa Inmo­
biliaria presentará la 
segunda fase de la pro­
moción que está reali­
z a n d o en el Campello 
(Alicante), ya que la pri­
mera ha contado con una 
m u y buena acogida al 
venderse los 25 chalets 
adosados que se constru­
yeron. Ahora el proyecto 
contempla la construc­
ción de 240 unifamiliares 
y pareados más en una 
zona privilegiada del 
litoral alicantino, según 
han indicado desde la 
propia inmobiliaria a 
este semanario. 
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Además cuente con una bodega ar̂^̂^ 

Bodegas Canto inveitiirá 100 
millones en ampliar instalaciones 

La compañía alhacetensej dedicada a la distribución de hehidaSf ha 
incrementado su facturación en los 3 últimos años un 94% 

MóNiCA MORENO 

En las nuevas 
instalaciones 

también estará 
ubicado un cash de 

distribución de 
bebidas 

Albacete 

La empresa de Hellín, 
Bodegas Canto, dedicada 
en un principio a la ela­
boración de vinos y 
desde hace unos años a 
la distr ibución de de 
bebidas y de licores, 
tiene en proyecto la 
a m p l i a -
ción de 
sus naves 
hasta los 
2 . 0 0 0 
m e t r o s 
c u a d r a -
dos. Las 
obras ten­
drán una 
i n v e r s i ó n 
superior a 

los 100 millones de pese­
tas. En la actualidad 
están tienen unas instala-

' ciones que tienen una 
superficie de 1.300 
metros "cuadrados^ que 
con la nueva planta se 
quedaría en 
bodega. "De 
m o m e n t o 
tenemos el 
t e r r e n o 
comprado, y 
no en 

m u c h o 
tiempo, una 
vez que ten­
gamos todas 
las licencias, 

comenzaremos a cons­
truir", afirma el gerente 
de Bodegas Canto, 
Rosendo Canto. A su vez 
las nueva nave será un 

cash de distribución de 
bebidas. 

La comercialización 
de las bebidas la realizan 
en Albacete, la provincia 
de Alicante y Murcia, 

con 8 

veh ícu los 
p r o p i o s , 
"que esta­
mos reno-
V a n d o 
con t i nua -
m e n t e , 
deb ido a 
que al rea-
1 i z a r 
m u c h o s 

viajes, los camiones tie­
nen que estar en perfecto 
estado", añade el geren­
te. 

En cuanto al volumen 
de facturación de esta 
compañía albacetense, 

que tiene 
en planti­
lla a 14 
t r a b a j a ­
d o r e s , 
ésta se ha 
i n c r e -
m e n t a d o 
en los 
ú l t i m o s 
años, en 
torno a 

un 94%. Así pasaron de 
los 954 millones hace 
tres años a los 1.860 que 
se alcanzaron en el ejer­
cicio anterior. Para este 

Las instalaciones que tiene Bodegas Canto en la actualidad se acondicionarán para albergar una bodega. 

Para este ejercicio 
Bodegas Canto 

espera alcanzar 
una facturación 

cercana a los 
2.000 millones 

año pretenden llegar a 
los 2.000 millones de 
"i^eiíélág.' '' ' ' 

En lo relativo a la 
bodega, tienen una pro­
ducción de 400.000 litros 
al año, de la variedad 
monastrel. Disponen de 
25 hectáreas de vid, de 
las que 10 se han replan­
teado y se han dotado de 
espaldera . "Con la 
nueva inversión poten­
ciaremos el negocio de 
vino, que ahora supone 
cerca de un 2% de nues­
tra facturación total, 
evoluc ionando en los 
vinos. Trataremos de dar 
una calidad más acorde 

a la demandtj de áiétcA-
do", comeVita Canto.- • 

• La'fií ' íña albacetense 
cuenta con una tienda 
especializada en vino, en 
la que venden los vinos 
que producen, bajo la 
marca Rosendo y Canto 
Fino. 

Los clientes principales 
de esta compañía perte­
necen a la hostelería en 
general, aunque también 
ofrecen servicios a peque­
ños comercios. En cuanto 
a la mejor época para sus 
ventas son la Navidad y el 
verano. "En general el 
volumen de negocio y de 
trabajo no varía demasia­

do,' aunque sí hay tempo­
radas-como Navidad y 
verano, en las que aumen­
ta el consumo de bebi­
das", afirma el gerente. 

Según Canto, este 
negocio tiene que luchar 
con una competencia 
feroz, que hace que los 
márgenes de beneficio no 
siempre sean los desea­
dos. "Cada vez más se 
incrementa el número de 
empresas, grandes o 
pequeñas, que se dedican 
a la distribución de bebi­
das, por lo que hay que 
seguir mejorando en la 
calidad del servicio", 
manifiesta Canto. 

OPINIÓN 

MÓNICA MORENO 

«i4 'Amigos" y 
competencia a 

iavez 
Cualquier 
acción que 
se empren­
da conlleva 
un riesgo y 
unos temo­
res consi­
go, -algo que es evidente y 
no es necesario que yo lo 
diga-. Estos miedos se acre­
cientan si de lo que se trata 
es de poner en marcha tu 
propia empresa y todo es 
más difícil si no encuentras 
los apoyos necesarios, bien 
de la familia o de las Admi­
nistraciones, para hacer 
más fácil tu idea empresa­
rial. Una vez vencidos los 
miedos es hora de ser un 
empresario, con ilusión y 
con "ganas de comerse el 
mundo", hay que ser un 
"Joven Empresario del 
Nuevo Siglo". Éstos se tie­
nen que caracterizar con 
puntos, que los hagan dife­
rentes y que puedan apren­
der irnos d e otros; "Entre 
ellos se encuentra el aso-
dacionismo. Asociarse no 
sólo con los de tu mismo 
gremio sino con los de tu 
competencia, "amigos y 
competidores a la vez 
Para Sánchez-Migallón, 
presidente de AJE en Casti-
Ua-La Mancha, esto es fun­
damental hoy en día, decía 
que "no sólo es cuestión de 
producir sino de hacer más 
cosas que nos hagan crecer 
y evolucionar". Si no es así 
se podrá aguantar en 
el mercado pero no se 
será nunca im buen empre­
sario. 

NAVES PREFABRICADAS GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 
OTROS PRODUCTOS 

GRANDES NAVES 
CUBIERTA PLANA 
PARA LUCES DE HASTA 40 M. 

Visite nuestra página web 

www.vanguard.es 

ADOQUINES 
TERRAZOS 
MOBILIARIO URBANO 
OBRAS PÚBLICAS 
FACHADAS 
FORJADOS 
SEPULTURAS 
CUBIERTAS 

(Fábricas: C.Real, Toledo, Albacete, Cuenca) 

V^NGLUVRD 
PREFABRICADOS PARA CONSTRUCCIÓN Y URBANISMO 

TFNS.: 91 411 47 97 / 91 564 40 37 
FAX: 91 411 71 59 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 19/5/2000.



12 /ECONOMÍA Y EMPRESAS E MPRESAS 
VIERNES, 19 DE MAYO DE 2000 

M 80% de SU producción 

Quesos Navaloshaces fabrica 
95.000 kilos anuales 

ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

Quesos Navaloshaces se ha 
hecho un hueco en el mer­
cado nacional e interna­
cional a través de la calidad 
de sus productos, que ven­
den fundamentalmente en 
la zona centro y sur de 
Espafía y en EE.UU. Esta 
empresa que nació en el año 
1988 con una finca ganade­
ra y agrícola, que tan sólo 
producía leche, decidió seis 
años después empezar a 
producir queso artesano de 
calidad, algo que les ha lle­
vado a conseguir un presti­
gio en el mercado nacional e 
internacional por la calidad 
de sus productos. 

En la actualidad su pro­
ducción es de unos 95.000 
kilos de queso anuales y por 
el momento no piensan 
incrementar su producción, 
avmque eso dependerá del 
mercado, según confirma el 
responsable de la empresa 
Luis Manuel Reinosa, por­
que "la fábrica está capaci­
tada para realizar una pro­
ducción bastante mayor". 
De esta producción total en 
tomo al 80% es queso man-
chego que se vende bajo la 
marca Navaloshaces y está 
integrada dentro de la 
denominación de origen 
Queso Macnhego. Es un 
queso artesano de calidad 
que daba vez gana más 
prestigio en el mercado por­
que "la gente valora la cali­
dad, aunque ea un poco 
más caro que el producto 
industrial, en el mercado de 

La empresa tiene en Corral de Calatrava 
más de 3.500 ovejas y 1*000 cabras 

La práctica totalidad de la producción de la empresa está amparada bajo la D.O.Queso l\A|nchego 

las delicatessen lo artesanal 
va ganado valor". Además 
de esta marca, la empresa 
hace también otro queso 
también de oveja pero que 
no está dentro de la deno­
minación "Las cuevas de 
Medrano" y 
queso de 

cabra bajo esta 
misma marca. 
Toda su pro­
ducción se 
realiza con el 
único abaste­
cimiento de su 
propia gana­
dería situada 
en Corral de 
Calatrava, 3.500 cabezas de 
ovino y unas 1.000 cabras. 
Además de su leche, para 
su producción tan sólo 
cuentan con el apoyo de la 

leche de una pequeña gana­
dería de Piedrabuena a la 
que compran su produc­
ción. El objetivo es mante­
ner un buen nivel de cali­
dad que les ha convertido 
ya en vendedores de queso 

, ^ ^ ^ ^ en toda 

Sus productos se 
comercicdizcín en 
el centro y sur de 

España, 

E s p a ñ a , 
fundamen­
talmente en 
M a d r i d , 
Castilla-La 
Mancha y 
Andalucía, 
y en el 
extranjero. 
Q u e s o s 
Navalosha­

ces vende en el exterior tan 
sólo un 10% de su produc­
ción y su principal mercado 
es EE.UU, pero están 
abriendo camino porque en 

Inglaterra, 
Alemania y USA 

este país tan sólo llevan un 
año exportando y cada vez 
se realizan pedidos más 
fuertes. También vende algo 
de su producción para el 
extranjero en Inglaterra y 
Alemania, pero quieren 
abrirse mercado en los 
EE.UU, fundamentalmente. 
Dentro del mercado de que­
sos artesanos, Navaloshaces 
ofrece buena calidad a un 
precio medio, siempre por 
encima de los quesos indus­
triales, pero en la tónica de 
otras empresas queseras 
artesanas y pretenden man­
tener un buen nivel de cali­
dad mientras suben las ven­
tas. Para ellos es fundamen­
tal la participación en ferias 
sectoriales para dar a cono­
cer su producto, por eso 
participan en 5 ó 6 anuales. 

Empresaiios de 
Ciudad Real 

êxploran' Malasia 
Las empresas manchegas prevén que los 
contactos comerciales fructifiquen en breve 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

El descubrimiento de una 
zona con enorme potencial 
de crecimiento en marcha 
y lugares estratégicos para 
el desembarco comercial 
en el sudeste asiático, ha 
sido una de 
las conclusio­
nes más 
i m p o r t a n t e s 

mas mercancías 
que todos los 

puertos de 
España 

El puerto de 
tras el regreso SingapUr mUCVC 
de la misión 
c o m e r c i a l 
directa orga­
nizada por la 
Cámara de 
Comercio a 
Malasia y Sin-
gapur, con el patrocinio de 
la Diputación, en la que 
han participado siete 
empresas de la provincia. 

Kuala Lumpur, capital 
de Malasia, fue la primera 
escala de la misión ciuda-
drealeña durante la prime­
ra, mitad de la pasada 
semana. Los empresarios 
desplazados que habían 
recibido una completa 
agenda de trabajo por 
parte del departamento de 
Comercio, Exterior de la 
Cámara de Ciudad Real se 
encontraron con un país 
en pleno auge y desarrollo 
económico con enormes 
expectativas de desarrollo 
gracias, en parte, a sus 
abundantes recursos natu­
rales (petróleo, gas natu­
ral, caucho, aceite de 
coco...) y una actividad 
comercial que nuestras 
empresas, a priori, no se 

esperaban y en donde han 
visto grandes posibilida­
des para todos los produc­
tos que se han desplazado 
en esta misión y en la que 
se han establecido impor­
tantes contactos comercia­
les que esperan fructifi­

quen en 
muy breves 
fechas. 
Tres empre­
sas del sec­
tor de la 
madera y el 
mueble de 
P e d r o 
M u ñ o z , 
Da i m i e l , 
Malagón y 

la capital; una de cuchille­
ría deportiva de PuertoUa-
no; una quesera de Mala­
gón, una de vinos de Man­
zanares y una cerámica 
integran el elenco empre­
sarial ciudadrealeño des­
plazado hasta esta zona 
alejada pero de fuerte rai­
gambre comercial como 
son ambas ciudades. 

Pero si a todas estas 
empresas impresionó la 
situación de Malasia, la 
sorpresa positiva se ha 
doblado en el caso de Sin-
gapur, una ciudad de 3,5 
millones de habitantes 
aproximadamente pero 
que cuenta, por ejemplo, 
con el puerto más grande 
del mundo en donde se 
mueven mercancías que 
sobrepasan con creces el 
total de las que se mueven 
en la suma total de los 
puertos españoles. 

Azuqueca contará con 
su primer Mercadona 

REDACCIÓN 

C-LM 

La cadena de supermerca­
dos Meicadona ha abierto al 
público su primer suf>ermer-
cado en Azuqueca de Hena­
res su primer supermercado 
en Azuqueca de Henares y 
segundo en la provincia de 
Guadalajara. Con esta aper­
tura Mercadería gestiona 24 
supermercados en Castilla-
La Mancha (11 en Ciudad 

Real, 9 en Albacete, 2 en 
Guadalajara, 1 en Cuenca y 1 
en Toledo). A rtível nacional 
Mercadona está presente en 
28 provincias de 11 comuni­
dades autónomas con 415 
supermercados. 

La inversión realizada en 
este supermercado ha sido 
de unos 200 millones de 
pesetcis y ha supuesto la cre­
ación de 25 empleos fijos 
directos, cubiertos por perso­

nas de la zona. Los nuevos 
trabajadores han seguido un 
curso de formación-adapta­
ción a su nueva actividad, 
impartido por la propia 
empresa. 

En nuevo supermercado 
cuenta con una superficie de 
sala de ventas de unos 1,000 
metros cuadrados distribui­
dos entre las secciones de 
carrtícería, pescadería frutas 
y verduras... 

Laboratorios Servier 
cumple 20 años en Toledo 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Grupo Servier, laborato­
rio francés celebra el jue­
ves, 25 demayo, el XX Ani­
versario de su planta quí­
mica en Toledo. 

Servier es un laborato­
rio independiente, cuyo 
objetivo es el desarrollo de 
fármacos irmovadores y la 
investigación en áreas 
como la diabetes, la pato­

logía cerebral, la neurofar-
mocología y la oncología. 
Está presencia en 135 paí­
ses y con una fuerte 
implantación en España, 
donde tiene su sede en 
Madrid. Allí posee una 
planta farmacéutica y un 
departamente de investi­
gación clínica. 

La planta de produc­
ción química de Toledo en 
la que trabajan actualmen­

te 48 empleados, es la más 
importante del grupo en el 
mundo con una produc­
ción de 230 toneladas al ao, 
de las cuales se exporta el 
100%. 

A la celebración de esta 
aniversario está prevista la 
asistencia de la ministra de 
Sanidad, Celia Villalobos y 
el presidente de la La Junta 
de Comunidades, José 
Bono. 
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MoviStar Plus 
Mucho más que hablar 
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Si tienes un contrato MoviStar, ahor.i tienes MoviStar Plus. 
Una nueva forma de vlvtr la telefonía móvil, 

porque tendrás una CUOta m e n S U a l desde sólo 5OO pta." 

disfrutarás de tarificacrón porsegundos* 
y podrás probar, cada mes, los últimos servicios, gratis.' 

——I.-——.Éwé*. ».,i»>ii,maM|tiiíifci¿^yfeaflÍie 

Solo MoviStar Plus podía darte tantos motivos pafd sentirte tan a gusto. 

' 500 Pta./mes para clientes con antigüedad igual o superior a un año y 1.000 Pta. con antigüedad inferior, siempre que el consumo 
en esa factura mensual sea igual o superior a 1.000 Pta. En caso contrario, su factura sera como mínimo de 1.500 y 2.000 Pta., 
respectivamente. Aplicable a contratos a particulares, excepto Planes. Para contratos de empresa consultar información detallada. ' A 
partir del primer minuto. 'Un número determinado de utilizaciones por período de facturación. Consultar disponibi l idad. 

^ 

CERCA DE TI: 
COMERCIAL TELEFÓNICA 
CASTILLA LA MANCHA 

Hermanos Becerril, 30 San Antonio, 6 
Cuenca Albacete 

Te!.: 969 23 26 76 Tel.: 967 24 76 25 

MoviStar 

RamónyCajal, 57 
Cuenca 

Tel.: 969 23 26 76 
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El problema es que lô ^ 

La FAEC, por la conexión 
con el Eje Sompoit-Sagunto 

De esta fomuif Cuenca podría convertirse en 
el centro de tráfico de mercancías para el sur 

C . A R M U Ñ A 

Cuenca 

La Federación de Asodacio-
nes de Empresarios Con­
quenses (FAEC) apuesta por 
la mejora de las vías de 
comunicación hacia el Este, 
con la creación de vías de 
gran capacidad que permitan 
la unión con el eje Somport-
Sagunto, que podrían situar a 
Cuenca en el centro del tráfi­
co de mercancías de parte del 
sur de España y de Portugal 
qon Francia y Europa. 

El eje de comunicación 
Somport-Sagunto, ha cobra­
do más importancia para la 
provincia después de que en 
el plan de infraestructuras 
elaborado por el Gobierno 
central se contemple la cons­
trucción de una autovía que 
comunicará Teruel con la 
capital conquense, puesto 
que significa una conexión 
más directa con Lisboa y con 
Europa, según destaca. el 
secretario general de la 
FAEC, Román Muñoz. 

Sin embargo, antes de 
abordar lo que serían las 
conexiones de Cuenca es pre­
ciso que cambie la actitud 
que mantiene Francia, que no 
está haciendo ninguna obra 
que permita dar continuidad 
al eje Somport-Sagunto al 
otro lado de Los Pirineos, lo 
que podría convertirlo en una 
vía muerta, como advirtió a 
la comisaria europea de 
Transportes, Loyola de Pala­
cio, un grupo de secretarios 
generales de organizaciones 
empresariales de la CEOE, en 
un viaje que realizaron a Bru-

Los secretarios generales de la CEOE mantuvieron un encuentro con De Palacio. 

selas. El problema es que los Muñoz sería muy importante rios generales de organizado-
franceses siguen apostando 
por las dos entradas natura­
les de Irún y La Junquera 
situadas en los extremos de la 
cadena montañosa que divi­
de' ámBbs' países y pddna 
darse el casó que eri "España 
se hidera una autovía hasta 
los Pirineos que 
finalizara en el 
lado español, 
señala Muñoz. 

La comisaria 
de Transportes y 
vicepresidenta 
de la Comisión 
Europea dijo a la 
delegación de 
secretarios de 
orgarüzadones de la CEOE 
que conoría el problema y 
que estaba intentando solu-
donarlo con los franceses, lo 
que a juicio de Román 

La posible 

para Cuenca de cara al futu­
ro, aunque antes será preciso 
que se completen una serie 
de infraestructuras ya previs­
tas " ' •' -•- • ' ' -" ' 
* Ehtif éstas infraestruc­
turas se encuentran Ik Auto­
vía de Castilla-La Mancha 

q u e 
conecta-
r á 

Maque-
da (Tole­
do) con 
Cuenca 
y la dta-
da auto­
vía entre 
Cuenca 

y Teruel, que previsiblemente 
podría completarse más ade­
lante con una conexión con 
autovía con Valencia. 

Por otra parte, los secreta-

lihercdización del 
sector ferrocarril 
también podría 
beneficiar a la 

provincia 

nes de la CEOE Itaibién tra­
taron con De Palado la libe-
ralizadón del sector ferrovia­
rio, en la que se avanzó en la 
cumbre de Lisboa a pesar de 
las reticendas de Franda, 
desúta Muñoz, qué también 
considera que este asunto 
podría tener mucha impwr-
tanda para la provinda de 
Cuenca. 

El secretario general de la 
FAEC cree que la liberaliza-
dón del sector del ferrocarril 
podría favorecer la viabilidad 
de la actual línea Madrid-
Cuenca-Valencia, que gestio­
nada por RENFE es defidta-
ria, pero gestionada de forma 
privada para mercancías 
fHxlría ser rentable, porque 
está convenddo que habría 
empresas privadas interesa­
das en explotarla. 

Feda busca líneas 
de colaboración con 

AIDICO 
Visita al Instituto Tecnológico ¿te la 

Construcción de Valencia 
D A V I D GARCÍA 

co preferentemente a las 
pymes del sector de la cons­
trucción. 

Las ventajas que busca la 
Federación de Empresarios 
de Albacete son el estable­
cer líneas de colaboración 
con AIDICO y las pequeñas 
empresas (pymes) que no 
disponen de departamentos 
técnicos propios por el ele­
vado coste económico. 
AIDICO cuenta actualmen­
te con 174 empresas asocia­
das y atiende a doce subsec-
tores: ácidos, asociaciones, 

C o n s u l t i n g , 
empresas de 
construcción, 
fabricantes de 
yesos y esca­
yolas, pavi­
mentos, pie-
tirí j , jiatucal, 
prefabricadds 
de escayola y 

•••- • ' - ' "• '""prefabricados 
de hormigón." -

Las pymes podrán.de 
este modo bejieQqia^ísPjíie 
acciones para la m^ora en 
la calidad de los productos, 
la certificación de los mis­
mos, mejora en los proce­
sos, formación y personal y 
participación en proyectos 
de I+D. 

AIDICO está dotado de 
un laboratorio de materia­
les de construcción, labora­
torio de ensayos, laborato­
rio de calibración, departa­
mento de proyectos de I+D, 
departamento de formación 
e información...etc. 

Albacete 

Una delegación de FEDA, 
encabezada por su presi­
dente, Artemio Pérez, viajó 
hasta Valencia para conocer 
el Instituto Tecnológico de 
la Construcción de esta 
Comunidad (AIDICO) y 
establecer líneas de colabo­
ración para la transferencia 
de tecnología a Albacete, 
especialmente para el sector 
de la construcción y sus afi­
nes, como es el caso de deri­
vados del cemento. 
Junto al pre-

de 

Este 
instituto 
cuenta 

actualmente con 
174 empresas 

asociadas 

sidente 
FEDA, se 
desplazaron 
a Valencia el 
p r e s i d e n t e 
de APECA 
(Asociación 
de Empresa­
rios de la 
C o n s t r i i c -

dón), BíenVerüdó Rosa; téc­
nicos de la asociación y de 
la propia confederación, así 
como empresarios de deri­
vados del cemento. 

La delegación fue recibi­
da por el presidente de 
AIDICO, Rafael Ferrando, 
presidente a su vez de la 
patronal valenciana. Las 
líneas de colaboración se 
quieren establecer teniendo 
en cuenta que AIDICO 
forma parte de las infraes­
tructuras tecnológicas de 
apoyo a los sectores indus­
triales de la Comunidad 
Valenciana con apoyo técni-

El Grupo Logístico Santos da el 
primer paso de su plan estratégico 

REDACCIÓN 

Guadalajara 

El Grupo Logístico Santos 
ha formalizado la compra 
de la empresa de paquetería 
Transerra, que era propie­
dad del Grupo Ducros y 
Deutsche Post, con lo quese 
ha convertido en su princi­
pal acciortísta. Además de 
esta adquisición Santos ha 
comprado también las com­
pañías españolas de Trans­

portes Laguna y Super 
Transport. 

Estas compras represen­
tan el primer paso dentro 
del plan estratégico empren­
dido por Santos para los 
próximos años y que le va a 
consolidar como uno de los 
líderes logístico nacionales. 

Con la adquisición de 
Transerra, el Grupo Logísti­
co Santos apuesta de forma 
decidida por la potenciación 

del comercio electrónico, 
desarrollando distintos ser­
vidos logísticos a través de 
los modernos medios tecno­
lógicos que presenta la 
nueva economía digital. 

Además, Santos preten­
de a través de esta compra 
fortalecer su presencia en la 
Penúisula Ibérica a través de 
las distintas delegaciones de 
Transerra en España y Por­
tugal. Para ello, la empresa 

española va a realizar una 
importante inversión econó­
mica. 

Por su parte. Transportes 
Laguna, con sede en Ciu­
dad Real, cuenta con una 
flota de 60 camiones y 
alcanzó el año pasado una 
facturación de 1.200 millo­
nes. Super Transport, ubica­
da en Alzira (Valencia) fac­
turó en el último ejercicio 
1.400 millones. 

Asamblea de la 
Construcción 

JUAN M . MIRANDA 

Guadalajara 

La Asamblea Provincial de 
Empresarios de la Cons­
trucción de Guadalajara ha 
aprobado recientemente el 
presupuesto de este ejer­
cicio, que asciende a 10 
millones de pesetas. 

En la asamblea se apro­
bó también la liquidación 
del ejercicio del pasado 
año y se procedió a la reno­

vación de la Junta directi­
va, con la asignación de 
dos nuevos vocales que 
son, Javier Heredia Martí­
nez, y Emilio Díaz Bravo, 
de Gestosa y Ediaz Gestión 
S.L. 

A partir de ahora tendrá 
que constituirse las dife­
rentes comisiones de traba­
jo que tratarán de regular 
las actuaciones que lleva a 
cabo la asociación. 
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De forma paralela 

La Diputación conquense hace 
un diirectoiio de empresas 
C. ARMUÑA 

Cuenca 
El Patronato de Promoción 
Económica y Turismo de la 
Diputación Provincial de 
Cuenca está elaborando un 
directorio de empresas y 
un catálogo con informa­
ción sobre los polígonos 
industriales que existen en 
estos momentos en los dis­
tintos municipios conquen­
ses, con el fin, por una 
parte, de facilitar informa­
ción a los propios empresa­
rios de Cuenca y por otra 
de intentar atraer empresa­
rios foráneos para que 
inviertan. 

El presidente del Patro­
nato de Promoción Econó­
mica y Turismo, Alfonso 
Zamora, espera que los dos 
trabajos -que estái\ ,actual-

visiHrlirBTen plena fase'(íe éla-
abÍMaxiiófni, puedan estar 
• finalizados después del 
^ptóíMnttpVerano, por lo que 
se preparará trña''presdnt^-

-ciónuna vez que estén con­
sol iddt»?iia!iai darlos a cono-
Ctet'""éíf^'la' provincia de 
Cuenca y en las zonas coli-
dantes. 

En el caso del directorio 
de empresas, la finalidad es 
lograr dar a conocer a las 
empresas que hay en la 
provincia y su actividad, 
con el fin de facilitar que 
puedan dirigirse a ellas 
para demandar sus servi­
cios, hacer pedidos o iniciar 
su actividad comercial. 

La intención, según 
Zamora, es que cualquier 
ciudadano que necesite los 
servicios de una empresa 

EL objetivo es tanto dar a conocer las firmas de 
la provincia como atraer inversiones 

La Diputación de Cuenca espera terminar de elaborar estos catálogos tras el verano. 

sepa rápidamente donde 
tiene que acudir. 

También se elaborará un 
ertracto dé'este diíeCtório 
con el que se espera facili­
tar también que los propios 
empresarios se conozcan 
entre sí, ya que este extrac­
to contendrá ^ ^ ^ ^ 

Se ofrecerá 

los terrenos industriales 
quft.e5íMê ,̂eftJ,o§,ĵ ^̂ jtĵ I;l,̂ 9? 
municipios, que contendrá 
datbs sobre su idotación de 
suelo y las condiciones en 
que lo ofertan, para inten­
tar atraer a empresarios 
que quieran instalar indus­

trias en estos 

datos como 
la dirección 
social de la 
empresa, su 
actividad o 
su volumen 
de ventas. 

En cuanto 
al catálogo 
de polígonos 
industriales, 

el objetivo es facilitar una 
información lo más com­
pleta posible sobre todos 

información de 
las condiciones 

en los que se 

oferta 

polígonos. 
Una vez que 
esté elabora­
do y presen­
tado, el 
Patronato de 
P r o m o c i ó n 
Económica y 
T u r i s m o 
tiene la 
intención de 

distribuirlo por toda Espa­
ña, de forma prioritaria en 
las zonas próximas como 

el suelo 

es el caso de las provincias 
limítrofes de Madrid y 
Valencia.,. Además-«-tiene 
previsto enviarlo y darlo a 
conocer a empresas espe­
cializadas de marketing y 
Consulting empresarial, así 
como a asesorías y gabine­
tes que tienen como fun­
ción canalizar nuevas 
inversiones empresariales. 

En definitiva, que con la 
elaboración de estos dos 
documentos, la Diputación 
de Cuenca pretende lograr 
el doble objetivo de que se 
conozcan todas las empre­
sas que hay en la provincia, 
su actividad y los servicios 
que ofertan y atraer nuevas 
empresas, facilitando infor­
mación sobre los polígonos 
industriales. 

El Puerto de 
Alicante se 

presentó en Albacete 
Las empresas del ccdzado cdhaceteñas 

son las que más utilizan el puerto 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

Los productos y las mer­
cancías de Albacete se 
podrán beneficiar de las 
ventajas que ofrece el Puer­
to de Alicante, cuya cifra 
de negocios ha ascendido a 
algo más de dos mil millo­
nes de pesetas, mientras 
que el tráfico de mercancí­
as ha experimentado un 
incremento 

El tráfico de 
mercancías de las 
instalaciones han 

experimentado 
un incremento 

del 15% 

del 15% res­
pecto al año 
pasado. 

Así lo 
puso de 
mani f ies to 
el presiden­
te de la 
A u t o r i d a d 
P o r t u a r i a , 
Mario Flo­
res Lanuza, que se despla­
za hasta Albacete para pre­
sentar* ante la sociedad 
albateña el "Puerto de Ali­
cante" a cuyo acto asistie­
ron los responsables políti­
cos de ambas comunidades 
autónomas. 

El objetivo de la Funda­
ción para la Promoción del 
Puerto de Alicante es el 
relanzamiento de las insta­
laciones portuarias a través 
del aumento de la activi­
dad comercial de las 
empresas alicantinas por 
su puerto; de ahí esta ini­
ciativa de presentar por 
distintos lugares las venta­
jas de este enclave y las 
acciones que se desarrollan 
desde el mismo. 

Hasta la fecha de hoy y 

desde que el año pasado se 
creará la citada fundación 
se han realizado presenta­
ciones en su área de 
influencia: Elche, Elda y 
Novelda. 

También se han despla­
zado hasta Marruecos y en 
próximas fechas lo harán 
en Argelia y Túnez. 

La Fundación para la 
Promoción es una institu­

ción sin 
ánimo de 
lucrp'^ .^^y^ 
f i h a l l d a d 
principal es la 
elaboración y 
desarrollo de 
acciones de 
promoción y 
potenciación 
de la compe-
titividad del 

Puerto y de sus entidades 
colaboradoras, un total de 

De la pro.vincia de Alba­
cete, el sector que más utili­
za los servicios del puerto 
de Alicante, es el del calza­
do que utiliza esta base 
como punto de exporta­
ción. No obstante, existen 
otros sectores artesanales 
y de tipo industrial que de 
manera directa o con la 
vía férrea como interme-
diario utilizan sus instala­
ciones. 

En los últimos cuatro 
años, el Puerto de Alicante 
ha experimentado un 
avance importante en 
todos los ámbitos que le 
han permihdo desarrollar 
diferentes acciones. 

Cinco empresas alcarreñas 
optan al Premio de Calidad 

JUAN M . MIRANDA 

Guadalajara 

En la IV Edición del Premio 
a la Calidad Empresarial 
1999 en Guadalajara han 
sido cinco empresas las que 
se han presentado a la con­
vocatoria. Todas ellas están 
relacionadas con sectores 
como el de la automoción, 
el agroalimentario, la cons­
trucción y la transforma­
ción de plásticos. El objeti­

vo de este premio, que se 
convocó por vez primera en 
1996, es el de incentivar el 
desarrollo y la consolida­
ción de la calidad, la seguri­
dad laboral y la preocupa­
ción por el medio ambiente 
en el sector empresarial de 
la provincia, así se reconoce 
desde la Confederación 
Provincial de Empresarios 
de Guadalajara (COPEG) 

Elecor S.A, Palau Cerá­

micas y Talleres Ruiz López 
han sido ya galardonas en 
anteriores ediciones con 
este premio, cuyas bases 
salieron el pasado diciem­
bre en coincidencia con la 
entrega del Premio a la 
Calidad Empresarial 1998. 
Este premio esta convocado 
por la Cámara de Guadala­
jara y la COPEG y patroci­
nado por la Consejería de 
Industria. 

LIMPIEZAS OLMEDO, S.L 
EMPRESA LÍDER DEL SECTOR DE UMPIEZAS 

00*^ Trafamienfoi 
'OUDMIREAL I 

•..TOLEDO:;. t> 

CASntLAVLáÓNÍ 

CÓRDOBA. I 
SEVIUA, 

GRANADA, 
HUELVA. \i 
ctoiz. * 
CEUTA, I 

EXTREMADURA i 
• . Y . :\ 

LEVANTE; í 

I y Control de Plagas 
Desinfección - D^insectación • DesraUzación 

Control de plagas en Hostelería e Industrias Alimentarias 
Limpieza post-obra • Limpieza en centros liospitalarios 

Limpieza y asistencia en entidades 
bancarias y sus obras sociales 

Regeneración de moquetas por inyección 
y tratamiento de suelos 

EXIflffiNCIA Y CMFCACIÓN PIK>=ES10NftL DE MÁS DE 20 AÑOS EN El S E ^ 
Polígona InduttrWQ Bombo-, Avda. da loi IndtatrtalM, pweala 15 

Taita.: 926 63 8011 - 6116 42 - 51 37 53 - r»t93S 53 81 SO • 13700 TOMEUOSO 
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EMPRENDEDORES DE LA REGIÓN 
—"'^'"cueÜ'ca''^''"— E n t r e l o s prpYectos 
M" Ángeles Revuelta y 
Jurgen Loos son dos ami­
gos, miembros de la Aso­
ciación Cultural de Servi­
cios Turísticos de Cuenca, 
que a principios de este 
año deciden constituirse 
y formar su propia em­
presa de servicios turísti­
cos. "Nuestra idea princi­
pal con nuestro propio 
negocio es aprovechar el 
potencial turístico que 
tiene la provincia de 
Cuenca, seguir avanzan­
do en lo que hacíamos en 
la Asociación", afirma 
una de las 

Cusetur plantea una nueva forma 
de atraer visitantes a Cuenca 

La empresa que está dando sus primeros pasos en el mundo empresarial, 
ofrecerá entre sus servicios la traducción simultánea y los guías intérpretes 

^2> 

potencial 
turístico que 

tiene la 
provincia 

r e s p o n s a ­
bles de este 
p r o y e c t o , 
M" Ángeles 
Revútítá. • 

Entre los 
o b j e t i v o s 
que plante­
an poner 
en marcha. 

que comiencen a pleno 
rendimiento con su acti­
vidad, se encuentra el fo­
mentar, focalizar y atraer 
todb^tifid iSe-'+urismO' a 
Cuenca. "La provincia y 
las instituciones se están 
moviendo mucho en es­
tos momentos, se va a 
crear una 
F u n d a -
ción de 
C o n g r e ­
sos, por lo 
que el po­
tencial de _ 
clientes va 
a ser muy ~ 
g r a n d e " , -
afirma M" _ 
Á n g e l e s 
Revuelta. 

Entre los 

zar se encuentra un plan 
de marketing muy perso­
nal, aprovechando las fa­
cilidades que ofrece In­
ternet, y realizando ofer­

tas a los clien­
tes de forma 

Su idea principal S f — ; 
es aprovechar el camostodoti-

EnlaactuaUdad 
están ubicados en el 

Centro de 
Empresas de 
donde reciben 
asesoranúento 

proyectos 
que tienen pensado reali-

po de clien­
tes, tanto na­
cionales como 
internaciona­
les, no nos 
podemos re­
ducir a los re­

gionales.", comenta Re­
vuelta. 

Otro de los servicios 
que quieren ofrecer 
Cuenca Servicios Turísti­
cos S.L.L. (Cusetur) se en­
cuentra la traducción si­
multánea y los guías in­
térprete, y si es posible 

realizar tra­
d u c c i o n e s 
por Internet. 
En el área de 
la traducción 
serían muy 
n o v e d o s o s 
en la provin­
cia, pues hay 
pocas agen-

cias que se 
dediquen a 

esto.Tanto M" Ángeles 
como Jurgen Loos domi­
nan varios idiomas, "por 

J IÜ* 

lÜWMMiHM 

En la imagen, Jurgen Loos y María Ángeles Revueltas, promotores de Cusetur. 

lo que no sería muy difí­
cil llevarlo a cabo". 

En la actualidad están 
ubicados en el Centro de 
Empresas de Cuenca, 
donde reciben el asesora-
miento técnico. En estas 
instalaciones pueden es­
tar tres años, los primeros 
de su actividad empresa­
rial, "luego si todo nos va 
bien buscaremos nuestro 
propio local, bien propio 
o en alquilar", añade M" 
Ángeles Revuelta. 

PRINCIPALES DATOS 

•Empresa Cuenca Servicios Turísticos S.L 

•Responsables M* Angeles Revuelta y Jurgen Loos 

•Actividad 

•Ubicación 

•Localidad 

•Personal 

Visitas guiadas y traducción 

Centro de Empresas 

Cuenca 

2 

•Fecha de constitución 2000 

•Teléfono 606 30 32 93/92 • 969 24 06 14 : 

Entre los problemas 
con los que se están en­
contrando estos dos em­
prendedores , M" Ánge­
les, conquense, y Jurge, 
holandés pero conquense 
de adopción, están lós ' 
burocráticos, ya que la in­
versión para poner en 
marcha la empresa toda­
vía no ha sido muy gran­
de. "Los trámites buro­
cráticos, como interpretar 
una ley o una cláusula 
han entorpecido un poco 
los comienzos, pero no 
han sido demasiado im­
portantes", comenta M" 
Ángeles Revuelta. 

De momento tition (^en 
han puesto una ' metaJrl'jim 
muy pretenciosa pues 

.acabcUL^de^convenzar^^su. 
actividad y están dando 
los primeros pasóaen íe tc í3 iq 
mundo erripresariábbSBsi: eiib 
gún sus responsables, 
ahora quieren cumplir 
sus objetivos y ya una 
vez consolidados pensar 
en nuevas ideas. 

El sector turístico en 
Cuenca se está empezan­
do a desarrollar, "pues 
con el Plan de Dinamiza-
ción Turística de Cuenca 
están comenzando a de­
sarrollarse muy ideas in­
teresantes en relación a 
este área", añade M" 
Ángeles. 

Los transportistas piden la 
autovía Puertollano-Atalaya 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

La Asociación Provincial de 
Empresarios de Transportes 
de Mercancías de Ciudad 
Real han vuelto a reiterar 
sobre la necesidad de la au­
tovía Puertollano-Ciudad 
Real-Atalaya del Cañabete 
y sobre al mal estado -en ge­
neral- de las infraestruc­
turas de la provincia. 

La junta directiva de la 

Asociación Provincial de 
Empresarios de Transportes 
de Mercancías, presidida 
por Elias Santos, ha aborda­
do diferentes asuntos que 
afectan a este sector en la 
provincia. 

En ella se ha tratado de 
los temas debatidos en la 
pasada Asamblea General 
de la Confederación Espa­
ñola de Transportes de Mer-
Ccinaas (CETM) sobre revi­

sión de módulos para autó­
nomos, subvención para ve­
hículos ecológicos, creación 
de un Observatorio de Cos­
tes del Transporte, etc. 

Tras aprobar el estado de 
cuentas de la Asociación se 
habló del convenio suscrito 
con la compañía de com­
bustibles Solred y de la si­
tuación del transportes no 
sólo en la provincia sino en 
la región. 

Sánchez-Migallón representó 
a la región en CastiUa-León 

REDACCIÓN 

C-LM 

Las dificultades con las 
que se encuentra el joven 
empresario a la hora de 
emprender su propio ne­
gocio, el sentimiento de 
miedo para comenzat su 
actividad son muchos de 
los temas que se han tra­
tado en el II Congreso Re­
gional de AJE (Aso­
ciación de Jóvenes Em­

presarios) en Castilla-Le­
ón. En este congreso ha 
participado el presidente 
de la Asociación de Jóve­
nes Empresarios de Cas­
tilla-La Mancha y vice­
presidente nacional, An­
tonio Sánchez-Migallón, 
que mantuvo una mesa 
redonda entre la directo­
ra de comercio de Casti­
lla-León, el gerente de la 
Asociación Española de 

Franquicias y un empre­
sario consolidado de la 
región limítrofe. 
- El presidente de Aje 

Castilla-La Mancha es un 
experto en motivación 
empresarial y en el aso-
ciacionismo, y así lo 
transmitió en la mesa re­
donda en la que fue par­
tícipe. En el Congreso 
par t ic iparon unos 200 
asistentes. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 19/5/2000.



VIERNES, 19 DE MAYO DE 2000 ECONOMÍA Y EMPRESAS / 17 

MóNicA MORENO 

Toledo 

La Escuela de Organiza­
ción Industrial (EOI) y la 
Federación Empresarial 
Toledana (Fedeto) han 
presentado el Programa 
para la Gestión de Em­
presas de Ocio, donde se 
encuadra el turismo, el 
ocio cultural, deportivo y 
recreativo. El curso que 
está financiado por el 
Fondo Social Europeo y 
La Caixa está dirigido a 
todas aquellas personas, 
que teniendo 
una idea de 
empresa en el 
sector de ma­
yor potencial 
de crecimien­
to futuro, les 
falten las he­
rramientas de 
gestión y 
accMnapañua-f 
miento' nece-

Fedetó y La Caix̂ ^̂  

EOI ofrece un programa de 
creación de empresas de ocio 

El curso que consta de tres fases y con una duración de 
1 •OOO horas, está dirigido a jóvenes emprendedores 

El objetivo es 
cjue los 

emprendedores 
pongan en 

marcha sus 
ideas 

que están desembarcan­
do Instituciones Públicas 
y Grandes Grupos Em­

presas y Fi­
nancieras". 
El programa 
consta de tres 
fases: de la 
idea al pro­
yecto; del 
proyecto via­
ble a la aper­
tura de la 
empresa; y 
de la Apertu-

sarias par^ desarroUariq. ^ xa. d^Ja empjjgsa 
Efi JTíotLMQ_xie.realizaL...sQlidgición: R E D ] ^ 

un programa sobre em-
preaaáídeocio^SjSegún el 
direptoiSdádáiidiyá^rón dé' 
desarrollo de la EOI, Al­
fredo Fernández, "es por­
que es un sector emer­
gente y de futuro, alta­
mente evolutivo en el 

En total el curso, de ca­
rácter gratuito, tiene una 
duración de 1.000 horas. 
Las acciones formativas 
tienen una duración dé 
500 horas (incluyendo 
formación en aula y tuto-
rización individualizada 

g Empresa", consta de un 
^ per iodo de acompaña­

miento de seis meses. En 
esta fase se inicia el se-

5 guimiento de los proyec­
tos viables, con el objeti­
vo de estimular a los em­
prendedores para que 
consigan poner en mar­
cha el proyecto que han 
elaborado. Para ello, se 
pone a disposición de los 
a lumnos un profesor-
consultor, que hará una 
atención perspria^z^fia. 

^m ..yez..qy^ .l^s „^ípru 
WuilwtA»ipiiWi|liiroti>WP|»É^ ^^ han puesto en 

de los proyectos), que se 
desarrollarán a lo largo 
de 4 meses. Esta duración 
está así definida, con el 
objetivo de que los em­
prendedores d ispongan 
de un largo periodo de 

reflexión, que les ayude a 
ir madurando poco a po­
co su idea de negocio ini­
cial. 

Por su parte, la segun­
da fase, "Del Proyecto 
viable a la apertura de la 

funcionamiento, se pasa 
a la tercera fase la de con­
solidación. Para ello se 
incorporarán a una orga­
nización dirigida a favo­
recer la consolidación a 
través de la cooperación 
entre empresas. Se trata 

de Redepyme, una red de 
empresas cuya finalidad 
es la de fomentar los con­
tactos entre empresas de 
sectores comunes y / o 
complementarios. 

"Estos programas son 
est imuladores y poten-j 
dadores de la creación de n 
nuevas empresas y por 
tanto de nuevos puestos 
de trabajo", apunta Alfre­
do Fernández. 

Estos programas se ca­
racterizan porque no fi­
nal izan cuando el em­
prendedor termina su 
proyecto y éste se consi­
dera,viable,.sino que, en 
es^njpsjgf í íp , ,^ WÍ?ja^oj 
seg:uimiento del mismo.' 

La EOI ha impartido 
casi 300 cursos de crea­
ción de empresas en toda 
la geografía española, en 
el periodo 1989-1999, y se 
han puesto en funciona­
miento más de 2.000 em­
presas. 

.; i?/.yj 

HOTEL * * * RAFAEL PIRÁMIDES 
ILJlbñ(2ai(D ©m ©1 M a d M i ceasfe® y enÉtoniraifl 

Dispone de: 
- 93 habitaciones, 9 de ellas tipo suíte. 
- Habitaciones con TV., caja fuerte, aire acondicionado, amplia mesa de trabajo, 
secador de pelo y línea de modem. 

Servicios: 
- Bar-Hall 
- Cafetería "Pirámides" 
- Restaurante "Los Pinceles". 
- Salón "Acuarela" 
-100 plazas de garaje 

Atendida por personal cualificado, 
con una base de datos de los 

acontecimientos culturales, deportivos 
y lúdicos a celebrar en Madrid. 

HOTEL *** R A F A E L P I R Á M I D E S P de las Acacias, 40 - 28005 Madrid. Telf. 91/517 18 28 - Fax: 517 00 90 
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El presupuesto inicial para po 

La Ruta del \^o acogeta a 7 
municipios de La Mancha 

MóNiCA MORENO 

Toledo 

La Asociación Española 
de Ciudades del Vino 
(Acevin) ha presentado a 
la Consejería d é Industria 
y Trabajo, en la Dirección 
General de Turismo, la 
Ruta Turística del Vino. 
De momento la Aso­
ciación, que tiene su sede 
en Alcázar de San Juan y 
cuyo presidente es el 
alcalde de la ciudad, José 
Fernando Sánchez-Bóda-
lo, espera que en un mes 
ya esté aprobado el pro­
yecto y se comiencen los 
trabajos que lleva consigo 
la ruta. "Desde que se 
empiece a trabajar hasta 
que se termine tenemos 
un horizonte temporal de 
tres años, para ponerla en 
funcionamiento a pleno 
rendimiento", afirma la 
directora técnica de Ace­
vin, Aurora Manzano. 

El objetivo de esta ini­
ciativa es aprovechar el 
potencial turístico y los 
recursos existentes que 
tienen los pueblos "del 
vino", o grandes produc­
tores de vino. Desde la 
perspectiva del desarrollo 
socioeconómico las rutas 
del Vino permiten inte­
grar un conjunto de temas 
cruciales: la conservación 
del patrimonio natural y 
urbano, la difusión de la 
Cultura del Vino, la mejo­
ra de la competitividad 
de las empresas incluidas 
en la ruta, la creación de 

El objetivo es aprovechar el potencial turístico 
y los recursos existentes de estos pueblos 

La Ruta Turística del Vino incluirá una visita a una bodega y una degustación. 

nuevos puestos de trabajo 
éñ lin^sécRír' 'fan "clavé 
como el terciario, la diver­
sificación económica y la 
cooperación local entre el 
sector público y el priva­
do. 

En total participan 
siete municipios: Alcázar 
de San Juan, Valdepeñas, 
Tomelloso, Socuéllamos, 
Pedro Muñoz, La Solana 
y Villarrobledo. Esta ini­
ciativa parte de las ciuda­
des que pertenecen a Ace­
vin y pretenden desarro­
llar el proyecto de una 
manera coordinada e inte­
grada. 

El presupuesto inicial 

para poder poner en mar­
cha" la TRufá" "türTstica del 
Vino es de unos 60 millo­
nes de pesetas. "La apor­
tación inicial vendría por 
parte de la Dirección 
General de Turismo, que 
sería el órgano que ini-
cialmente apoyaría la ini­
ciativa económicamente", 
señala Aurora Manzano. 

Una vez diseñado la 
iniciativa se encargaría el 
tema de los guías turísti­
cas y otros aspectos a 
entidades privadas. Aun­
que todavía no está defi­
nido en qué va a consistir 
la ruta turística, se piensa 
en realizar un diseño 

sobre el territorio, con 
uiía visita a una bodega 
con degustaciones, y la 
visita a un restaurante, 
donde degustar los platos 
típicos de los municipios 
participantes en la ruta. 

De momento sólo hay 
una ruta turística del vino 
en España. La primera 
comunidad donde se ha 
puesto en marcha este 
proyecto ha sido en Cam-
barro (Galicia), "en 
Requena (Andalucía) se 
inaugurará pronto, aun­
que en Castilla-La Man­
cha será la única donde se 
ponga en marcha", mani­
fiesta Manzano. 

El Centro de 
hitantes costaiá 

370 millones 
A ío largo de este año se prevé iniciar 
las obras del aparcamiento en Cuenca 

C.A. 

Cuenca 

La construcción del Centro de 
\%itantes de Cuenca tendrá 
un presupuesto estimado de 
unos 370 mülones de pesetas 
(sin contar los 60 que costará 
la elaboración del proyecto de 
la rotonda y la ejecución de la 
obra), de los que unos 150 
millones serán aportados por 
la Diputación Provincial de 
Cuenca y los restantes proce­
derán de los fondos del Plan 
de Dinamiza-
ción Turística 
de Cuenca, en 
el que colabo­
ran las admi­
nistraciones 
central, auto­
nómica y 
local. 

Las obras 
de construc-

La Diputación 
Provincial y los 
fondos del Plan 

¿le Dinamización 
aportarán 150 

millones 

adelante con otro aparcamien­
to subterráneo), que tendrá 
ima capacidad para acoger 
unos 100 vehículos pequeños 
y 10 o 12 autobuses y que no 
requerirá un elevado coste, ya 
que supondrá una inversión 
de unos 60 millones de pese­
tas, según explicaba el primer 
teniente de alcalde del Ayunta­
miento de Cuenca, Luis Este­
ban Cava. 

Además, probablemente se 
iniciará también antes de que 

finalice el año 
2000 la constmc-
ción de una glo­
rieta de distribu­
ción del tráfico 
en la confluencia 
de las avenidas 
de República 
'Argentina, Cruz 
fójar-y^SáiiíIghgf-
do de Loyóla, éK 

ción del Centro de Recepción—urrpuntoestratégicoSituado-a 
de Visitantes de'"Tü¿n&'^'*1k'ét'írá^de-la-düdad-porla 
empezarán con toda probabi- N-400, junto al lugar donde se 
lidad este año, al menos en lo 
que se refiere a actuadones 
accesorias relacionadas con 
los aparcamientos y la regula-
dón del tráfico para permitir 
el acceso a las nuevas instala­
ciones a los visitantes que 
accedan a la dudad desde la 
carretera N-400 (Toledo-Cuen­
ca), a cuya entrada estará ubi­
cado el centro. 

A lo largo de lo que resta de 
este año está previsto irtídar la 
construcdón del aparcamiento 
en superfide que se va a ubicar 
junto al complejo (que se com­
pletará probablemente más 

ubicará el Centroiáe Vlaitáií-
t e s "'•'• '-'' "•'-'' 

En este sentido, Martínez 
Cenzano destacaba la impor­
tancia de esta glorieta, por­
que según los criterios de los 
técnicos es im elemento 
imprescindible para poder 
hacer operativo un centro de 
estas características, ya que 
no se puede tener un centro 
para la recepción de visitan­
tes y a la vez de distribución 
de nuevos destinos, controla­
do por un sistema semafóri­
co que es insuficiente para 
desarrollar este cometido. 

Paradores de la región acercan la 
artesanía a los clientes 

Cursos de cocina 
para desempleados 

M. MORENO/REDACCIÓN 

Toledo 

Los paradores de Turismo de 
España han presentado una 
nueva forma de hacer turis­
mo activo con una oferta 
que inicia a los clientes en 
los oficios artesanales, de las 
diferentes zonas y localida­
des donde se encuentran 
localizados los Paradores. 
En Castilla-La Mancha par­
ticipan dentro de esta inicia­
tiva el Parador de Sigüenza, 

En esta iniciativa han participado los de 
Oropesa, Almagro y Sigüenza 

J.M.MlRANOA 

el de Oropesa y el de Alma­
gro. 

En el Castillo- Parador de 
Sigüenza durante todo este 
año los clientes que se acer­
quen podrán asistir a la visita 
de un taller artesano de fabri-
cadón de botas de vino típicas 
de la zona. En grupos de 10 
personas, como mínimo, la 

promodón, al predo de 35.000 
pesetas por persona en habita-
dón doble, iftduye estancia de 
dos noches en régimen de 
media pensión, visita al taller 
(3 horas), diploma de asisten­
cia y regalo de una bota de 
vino. 

Por su parte en Oropesa, en 
el tomo del taller de Juan Esté-

vez, del Puente del Arzobispo, 
los clientes del Parador de Oro-
pesa podrán acercarse al ofido 
de la cerámica y seguir las 
explicadones del maestro, 
desde el modelaje al homo de 
vidriado. El predo es similar al 
del Parador de Sigüenza. 

En Almagro se han oferta­
do curso de Encaje de Bolillos. 

Guadalajara 

La Asociación Provincial 
de Empresarios de Hoste­
lería, integrada en la Con­
federación Provincial de 
Empresarios de Guadalaja­
ra (Copeg) ha organizado 
un curso de cocineros y 
otro de camareros para 
desempleados de la pro­
vincia, y para ello cuenta 
con ayudas tanto del 
Fondo Social Europeo 

como de la Junta de Comu­
nidades. 

Los cursos se imparten 
en la Escuela de Hostelería 
del Instituto Huero Vallejo 
de la capital alcarreña. 

Además, pensando en 
la apertura de nuevos 
hoteles en la capital alca­
rreña, próximamente se 
desarrollará otro curso 
sobre atención de servicio 
de habitaciones en estable­
cimientos hoteleros. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 19/5/2000.



VIERNES, 19 DE MAYO DE 2000 

FINANZAS 
Y GUÍA DE EMPRESAS 

' 'I -'-'hM^^ ^i^-í^-cí'^^Ht'^i DE CASTILLA-LA MANCHA" "'̂  -' • :t ^ 
19 

Las Rurales aumentaron un 3,3% 
su inversión crediticia hasta marzo 

Durante los tres primeros meses del año los créditos concedidos por 
estas entidades ascendieron a 280.223 millones de pesetas 

F. J . LLANA NIETO 
C-LM 

Las cuatro cajas rurales 
que operan en Castilla-
La Mancha -Albacete, 
Ciudad Real, Cuenca y 
Toledo- han incrementa­
do su inversión crediticia 
durante los tres primeros 
meses del año un 3,3% 
respecto al pasado ejer­
cicio. Así, en el primer 
trimestre del presente 
año los créditos concedi­
dos por estas 
ent idades as­
cendieron a 
280.223; fíníHo-
Jaff§¡4fttP^aeí3B 
ff rente 

depósitos 

En el primer 
trimestre las 

' / 7TL" r Rurales cqptamn 
neŝ faê e coin-' 40o.094 nuUenes 
•i»kálíznban el depesetoscn 
•3iiji(díí 'áicjflmf J : 

bre de 1999. 
El compor­

tamiento de estas coope­
rativas de crédito ha sido 
desigual en los tres pri­
meros meses de 2000, ya 
que mientras que la Ru­
ral de Cuenca ha incre­
mentado su inversión 
crediticia en un 7,6%, la 
de Ciudad Real ha expe­
rimentado una disminu­
ción del 0,4%, siendo la 
fínica de-«stas entidades 
c a s t e l l a n o - m a n c h e g a s 

que ha sufrido un des­
censo en el número de 
créditos concedidos. 

Este crecimiento mo­
derado en la concesión 
de créditos tiene que ver 
con la tendencia alcista 
de los tipos de interés, 
que hace prever de cara 
al final del presente ejer­
cicio un mejor comporta­
miento de la captación 
de recursos ajenos por 
par te de las ent idades 

bancarias. 
Esta tenden­
cia será cada 
vez más 
acentuada a 
part i r del 
segundo se­
mestre' del 
e j e r c i c i o , 
una vez que 
se defina la 
política mo­

la Rural de Albacete ha sido una de las que más ha cieddo durante el primer trimestre del ejercicio. 

netaria del Banco Central 
Europeo, que según se­
ñalan algunos analistas, 
traerá consigo una ma­
yor elevación de los tipos 
de interés. 

En el primer trimestre 
del año, las rurales de To­
ledo, Albacete, Ciudad 
Real y Cuenca, captaron 
406.094 millones de pese­
tas en depósitos, mien­
tras que los resultados 

ascendieron a 972'millo­
nes de pesetas. 

Las Rurales presenta­
ban a finales del mes de 
marzo un activo conjun­
to de 468.743 millones de 
pesetas, siendo la de To­
ledo la que presenta un 
mayor tamaño, con 
208.695 millones. Des­
pués le siguen la de Ciu­
dad Real, con un balance 
de 97.165 millones, y las 
de Albacete y Cuenca, 
cuyo activo se situaba en 
95.043 y 67.840 millones 
de pesetas, respectiva­
mente. 

Las cooperativas locales incrementan 
sus créditos un 15,9% 

El ámbito de actuación y de clientes más reducido, ha 
hecho que las cuatro cooperativas de crédito locales de 
la región -La Roda, Casas Ibañez, Mota del Cuervo y Vi-
llamalea- experimentaran un mejor comportamiento 
que el resto. Así, la inversión crediticia durante el pri­
mer trimestre del año ascendió a 6.884 millones de pese­
tas, lo que supone un incremento del 15,9% respecto al 
mismo periodo del año anterior. La Rural de Villamalea 
fue la que experimentó un mejor comportamiento, con 
un crecimiento del 36,34%.E1 ritmo de captación de de­
pósitos fue mayor que el de créditos, con un crecimien­
to del 24,36% en relación con los tres primeros meses de 
1999. Por último, las cuatro cooperativas de crédito loca­
les disminuyeron sus resultados en un 10,76%, hasta al­
canzar 58 millones de pesetas. 

Malos ̂ empos 

rumespequmas 
Ya se ha 
c u m p l i ­
do el pri­
mer cuat­
r i m e s t r e 
del año y 
se empie­
za a vislumbrar el pano­
rama financiero que niu-
chos analistas yatici^ia-! 
ban para el 2000. El })uen 
momento económico vi­
vido en 1999 hizo que se 
incrementara la conce­
sión de créditos, y que la 
mala situación de los 
fondos de inversión ape­
nas se reflejara en las ca­
jas, bancos y cooperati­
vas de créditos. El nuevo 
marco financiero, exigiría 
que las ent idades au 
menten su "gama de fon­
dos, con el objeto de cap­
tar mayor número de re­
cursos de sus clientes. En 
este nuevo, contexto, es 
donde las Rurales -espe­
cialmente las locales- van 
a tener más dificultades 
para subsistir,, toda vez 
que los, graniisíi jbfincp^y 
cajas han aposta<Í9'pof>j|} 
concepto de banca uni­
versal y las pequeñas lo­
calidades, hasta ahora 
dominadas por las Rura­
les, están empezando 
ser conquistadas por 
aquéllas 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Caja Rural de Toledo ha 
celebrado su Asamblea Ge­
neral para presentar a sus 
socios las cuentas anuales 
de la entidad correspon­
dientes al pasado ejercicio, 
que concluyó con unos be­
neficios de 1.163 millones 
de pesetas, el 12,58% más 
que el año anterior. 

Cerca de dos mil perso­
nas asistieron al acto de 
presentación de la Memo­
ria Anuar99, cuyos resul­
tados fueron aprobados 
por unanimidad por todos 
los delegados sindicales en 

La Rural de Toledo apmeba sus 
cuentas del 99 en Asamblea 

Cerca de dos mil socios asistieron al acto de presentación 
de la ISAemoria Anual del pasado ejercicio 

las juntas preparatorias ce­
lebradas con anterioridad. 

A su conclusión, tanto 
los asistentes a la asamblea 
como las autoridades y re­
presentantes de institucio­
nes invitados al acto parti­
ciparon en una cena de 
hermandad. 

El orden del día fue 

abierto por el presidente 
de la entidad, Andrés Gó­
mez Mora, quien destacó el 
éxito conseguido por la Ca­
ja en todos y cada uno de 
los objetivos marcados pa­
ra el ejercicio de 1999 en el 
que se ha obtenido "una 
interesante cuenta de re­
sultados que confirma la lí­

nea de regularidad y pru­
dencia seguida desde la 
Dirección General. Gómez 
Mora insistió en su inter­
vención en la prudencia 
que ha guiado a la Rural en 
el desarrollo de diferentes 
actuaciones y propuestas 
de la entidad durante el 
ejercicio de referencia. 

"mucho más a la hora de 
abordar el saneamiento y 
la morosidad de la Caja, 
epígrafes que han cosecha­
do notables disminucio­
nes". 

Por su parte, el director 
general de la entidad coo­
perativa, Rafael Martín 
Molero, calificó ante la 

asamblea de satisfactorios 
los resultados obtenidos al 
término de 1999, señalan­
do "mucho más, porque 
han sido conseguidos en 
un ejercicio en el que se ha 
intensificado la reducción 
de márgenes". 

Martín Molero destacó, 
en su intervención, que el 
balance recién concluido 
ratifica que se ha elegido 
el camino adecuado de la 
seguridad y solvencia", 
"valores imprescindibles 
si se pretende conseguir la 
confianza de los socios y 
también de nuestros clien­
tes". 
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Mirador de la Bolsa 
AMTaCmPAMIDO LAS €¡LA¥1S DEL MERCADO 

La compra de Lycos por parte de TRR, se hará a 
través de un intercambio de acciones (1,7 de TRR 
por cada una de Lycos). También se comenta que 
el presidente de la nueva compañías sera Villa-
longa, y la sede estará en Massachuset (¿se escri­
be asf?). Y el actual presidente de Lycos sera el se­
gundo de a bordo. De todo esto surge una duda, 
Si Villalonga es el mandamás de TRR-Lycos, ¿que 
pasa con Telefónica?, ¿Puede ser presidente de 
las dos?, ¿o por el contrario dejara TEF para de­
dicarse poT completo a TRR-Lycos?. Llevo tiem­
po oyendo que Villalonga dejará TEF para irse a 
Miami definitivamente, siendo presidente 
de TRR. ¿qué consecuencia tendría todo 
esto para las cotizaciones de ambas? 
Las últimas jomadas se han caracterizado 
por la publicación de resultados de valores 
de peso como Telefónica, que han resulta­
do ser buenos en línea con lo esperado. 

Bolsas Internacionales: La incertidum-
bre generada por el mercado norteameri­
cano ha lastrado los mercados europeos, 
provocando fuertes retrocesos en las sesio­
nes negativas, aunque a la mínima indica­
ción positiva reaccionaban con fuerza. No 
obstante, dada la previsible evolución errá­
tica del mercado norteamericano, los prin­

cipales índices europeos probablemente seguirán 
en desplazamiento lateral. El índice DAX puede 
evolucionar entre los 7.000 y 7.600 puntos. El ín­
dice CAC 40, entre los 6.200 y 6.600 puntos, aun­
que no puede descartarse que consiga superar la 
zona de máximos lo que situaría el objetivo in­
mediato en los 7.000 puntos. El índice DJ Euro 
Stoxx 50 probablemente seguirá entre los 5.000 y 
5.500 puntos. Y el índice FT 100 entre los 6.100 y 
6.400 puntos. 

Y en los mercados asiáticos, la fuerte reacción 
del índice Hang Seng sugiere una fase de diges-

-irTBEüTmBnuíTTOísrfrw 

tión de la caída entre los 14.500 y 15.500 puntos, 
pero la directriz alcista ha sido perforada por lo 
que mientras no supere claramente el nivel supe­
rior, siguen abiertas expectativas de caída hasta 
los 13.500/13.000 puntos, que se confirmarían al 
perforar el soporte actual. El índice Straits Times 
ha vuelto al soporte 2.000 y sugiere una fase de 
desplazamiento lateral entre dicho soporte y los 
2.200 puntos. Y la espectacular caída del índice 
Nikkei probablemente haya tocado fondo, pero 
ahora requerirá una fase de digestión entre los 
.16.800 y 17.800 puntos 

— I En el Ibex, el nivel de incertidumbre seguirá 
elevado y aunque el soporte 10.800 parece só­
lido, una fuerte caída del mercado norteame­
ricano o un nuevo traspiés de Telefónica, po­
drían provocar la perforación de dicho sopor­
te sugiriendo una caída hasta los 10.000 pun­
tos, con posibilidades de ampliarse hasta los 
9.200 puntos. Una subida del Ibex 35 por en­
cima de los 11.800 puntos sería una primera 
indicación de cambio de sentido, pero de mo­
mento parece poco probable. Ante la situa­
ción actual es preferíble mantenerse a la ex­
pectativa, con liquidez para tomar posiciones 
cuando comiencen a aparecer indicaciones 
positivas. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

ANAiyiSaS ©I (GIMIPKDDS 
Para no convertir una ganancia en una perdida y 
para evitar que una decisión de compra inoportu­
na ponga en peligro nuestro capital, es preciso 
operar con un sistema de stop loss dinámico que 
haremos saltar tan pronto como el precio de la ac­
ción alcance sus objetivos. Su correcta utilización 

evitará también salidas en falso y sobre todo ayu­
dará a mantener otro importante criterio de inver­
sión: La objetividad. 
El inversor que se aleje de un enfoque puramente 
objetivo está preparado para perder su dinero. El 
análisis técnico llega a crear sistemas expertos que 
toman sus propias decisiones de compra y venta, 
el inversor solo tiene que saber utilizarlos y hacer­

les caso. Optimizar un sistema para cada valor y 
para cada momento histórico de su evolución, no 
es tarea fácil y requiere además de un buen soft­
ware, formación adecuada y una personalidad 
compatible con el sistema. Sin llegar a estos extre­
mos, la técnica de análisis elegida nos impondrá 
una disciplina cuya aplicación objetiva, puede a 
veces ser contradictoria. Continuará 

Vudvaí de nuevo los rumores de 
que BT va a intentar adquirir de 
nuevo TELEFÓNICA tras el faca-
so de las negodadones que la com­
pañía española mantenía con la 
holandesa KPN. 

Ya se empiezan a barajar nom­
bres para sustituir a Villabnga al 
frente de TELEFÓNICA Se habla 
de Fiandsoo González, oopresi-
dentedel BBVA, Cesar Alierta, pre­
sidente de la tabacalera ALTADB 
y consejero de TELEFÓNICA que 
participó en la revuelta del BBVA, 
y a Eduardo Sena, ex ministro de 
Defensa. El favorito es Cesar Alier­
ta. 

DINAMIA podría anunciar en 
breve su entrada en el capital de al­
guna empresa tecnológica. Esto y 
la salida a Bolsa de Isolux, anima­
ran la cotizadóa 

e banco UNaE, del BBVA, 
está teniendo múltiples problemas 
operativos por lo que podría anun­
ciar próximo derre temporal SU-
PERDIPLO sustituiría a PRYCA-
CONTlNENTEenellbex. 

CCM promocionará el 
aceite ^̂ Montes de Toledo" 

En virtud del acuerdo de colaboración firmado por la entidad 
con el Consejo Regulador de esta Denominación de Origen 

REDACCIÓN 

Toledo 

Caja Castilla-La Mancha 
(CCM) ha suscrito un con­
venio de colaboración con 
el Consejo Regulador de la 
denominación de Origen 
"Montes de Toledo", en 
virtud del cual se llevarán 
a cabo diversas actuacio­
nes encaminadas al mejo­
ramiento tecnológico y 
empresarial del sector pro­
ductor del aceite de oliva 
virgen extra y a que ésta 
tenga una mayor repercu­
sión tanto a nivel nacional 
como internacional. 

El convenio fue suscrito 
por el presidente de CCM, 
Juan Pedro Hernández 
Moltó, y el presidente del 
Consejo Regulador de la 
D.O. Montes de Toledo, 

Andrés Gómez Mora, y se 
inscribe en la política de 
esta entidad financiera de 
fomentar el desarrollo eco­
nómico del sector agrario 
de la región. 

Entre las acciones a de­
sarrollar que se contem­
plan en el convenio se en­
cuentran la realización de 
una serie documental de 
treinta minutos en el que 
quedará reflejado todo lo 
que rodea al mundo del 
olivo y del aceite de oliva 
virgen extra; la creación de 
un portal en Internet; la 
elaboración de un CD 
Rom con información de 
cada una de las Denomi­
naciones de Origen del 
aceite; y la difusión de una 
campaña de información 
en todos los medios de co­
municación. 

El acuerdo fue firmado por Juan R Hemández Moltó y Andrés Gómez Mora 

El acuerdo tiene una 
cuantía económica aproxi­
mada de dos millones de 
pesetas, aunque se ha de­
jado abierta la posibilidad 
de cooperación entre las 
partes firmantes para la 
promoción del aceite de 
oliva extra. 

Por otra parte, CCM y 

la Consejería de Educa­
ción firman el viernes, 12 
de mayo, un convenio pa­
ra dotación de aulas infor­
máticas en centros escola­
res y de software educati­
vo en idiomas, para el pe­
riodo 2000-2003 por un 
importe de 400 millones 
de pesetas. 

EN BREVE 

El convenio benefidará a las empresas de la provinda de Ciudad Real. 

Csya Madridy la Cámara de Ciudad Real 
firman mi ccmvenio de colaboración 
La firma de un convenio entre la Cámara de Comercio de Ciu­
dad Real y Caja de Madrid va a posibilitar que todas las pe­
queñas y medianas empresas de la provincia puedan acceder a 
las mismas condiciones que esta entidad financiera aplica a las 
grandes empresas en todos sus productos y servicios bancarios, 
según ha manifestado el director de Negocio de esta entidad en 
nuestra región, Esteban Gómez Cebreiros. 

CCM firma mi convenio financiero con la 
Confederación Regional de Emiiresarios 

Caja Castilla-La Mancha y la Confederación Regional de Em­
presarios de Castilla-La Mancha (Cecam) han suscrito un con­
venio de colaboración que posibilitará a más de cincuenta mil 
empresas de la región la obtención de importantes apoyos en 
sus distintas actividades industriales, agroalimentarias y de 
servicios. En el área financiera CCM establecerá líneas de fi­
nanciación específicas para las empresas asociadas. 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

INDUSTRIA 

TALLERES SANTOS Y JUAN S. 
L. L. 

Domicilio: Avda. Reyes 
Católicos, 66 (Villarrobledo) 

Capital Social: 24.041,00 euros 
Objeto Social: La mecánica en 
general, compraventa y repara­
ción de todo tipo de vehículos, 
la prestación de servicios de 
grúa y el transporte de mercan­
cías por carretera; utilizándolo 
para esta última el personal de­
bidamente titulado. 

SERVICIOS 

ESFERA, SERVICIOS E 
INNOVACIÓN DE ALBACETE 

S.A. 
Domicilio: Concepción, 12, 

2° izqda. 
Capital Social:15.025,30 euros 

Objeto Social: a) La realización 
de todo tipo de estudios, consul-
toría, asesoramiento jurídico, fis­
cal, laboral, económico o conta­
ble, la evaluación y revisión de 
los estados económico, jurídico o 
financiero, así como la dotación 
de la inft-aestructura técnica, ma­
terial y productiva que precisen. 

TAXIS Y AMBULANCIAS 
CELESTINO FERNANDEZ E 

HIJOS S.L. 
Domicilio:Plz. de Santa María, 

15 2° (Villarrobledo) 
Capital social: 6.000.000 pts. 

Objeto social: Transporte en ge­
neral, servicio de transporte de 
viajeros por carretera, servicio 
autotaxi, servicios de transporte 
con ambulancias y en general to­
da actividad relacionada con los 
transportes ' ' 

PETROL BAS-BEL DERIVADOS 
DEL PETRÓLEO Y SERVICIOS 

S.L. 
Domicilio: C/Don José Ruix, 

n°33, 2° (Caudete) 
Capital social: 3.010,00 euros. 

Objeto social: La explotación co­
mercial de instalaciones de lava­
do de vehículos y mantenimien­
to de los mismos y la venta de lu­
bricantes y accesorios para auto­
móviles; y la explotación de ga­
solineras y derivados del petró­
leo, en régimen de propiedad, 
arrendamiento, cesión o por 
cualquier otro título. 

PINTURA Y DECORACIÓN 
HIGUERA S.L. 

Domicilio: Avda. de la 
Consfitución, 101,1° (Hellín) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: La realación de tra­

bajos de pintura, decoración y 
empapelado de toda clase de edi­
ficios, viviendas, locales y tanto 
de interiores como de exteriores. 

PINTURA Y DECORACIÓN 
RIQUELME S.L. 

Domicilio: C/Balmes, 10 1° A 
(Hellín) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: Realización de tra­
bajos de pintura, decoración y 
empapelado de toda clase de edi­
ficios, viviendas y locales, tanto 
de interiores como de exteriores. 

COMERCIO 

PANADERÍA-BOLLERÍA 
PRUDENCIO DAVIA 

S.L. 
Domicilio: Plaza Molina, 10 

(Hoya-Gonzalo) 
Capital Social:25.242,51 euros. 

Objeto Social: Producción y co­
mercialización de productos de 
panadería, bollería y sus deriva­
dos. 

C A R N I C E R Í A H N O S . LÓPEZ 

VALERO S.L. 
Domicilio: C / Constitución, 11 

(Higueruela) 
Capital Social: 4.000 euros. 

Objeto Social: La explotación de 
establecimientos de camicería-
charcuteria, el coemrcio menor 
de carnes y toda clase de produc­
tos y derivados cárnicos, aves, 
conejos de granja, caza y de pro­
ductos derivados de los mismos, 
así como cualesquiera otras acti­
vidades complementarias o rela­
cionadas con dicho objeto. 

DEPORTES COLÓ S.L. 
Domicilio: C / Octavio Cuartero, 

14 (Albacete) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: El comercio al por 
menor de de todo tipo de artícu­
los para el deporte. 

GAS VILLARROBLEDO S.L. 
Domicilio: C/Nueva, 70 

(Villarrobledo) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: Comercio de elec­
trodomésticos, cocinas, calenta­
dores, radiadores, estufas, etc; 
instalaciones de gas de todo tipo 
y mantenimiento de instalacio­
nes de gas, tales como calefaccio­
nes, cocinas, estufas y en general, 
todo tipo de instalaciones de gas. 

CONSTRUCCIÓN 

ARENAS Y TRANSPORTES 
PARDO S.L. 

Domicilio: C / Herreros, 14 
(Albacete) 

Capital Social: 25.300, 00 euros. 
Objeto Social: a) La extracción, 
fabricación de áridos y movi­
mientos de tierras, b.) el trans­
porte de mercancías por carrete­
ra al servicio privado. 

GESTORA DE PROMOCIONES 
IMOBILIARIAS DÍAZ 

GONZALES S.L. 
Domicilio: Avda. Reyes Católi­

cos, 13 2° G 
Capital Social: 500.000 pts. 

Objeto Social: La construcción en 
genera, gestión y promoción de 
viviendas y naves industriales 
así como cualesquiera otra clase 
de edificaciones o la realización 
obras de todo tipo, bien sea en te­
rrenos propios o ajenos, de carác­
ter privado o público, libres y de 
Protección Oficial; la gestión de 
cooperativa. 

PROMOCIONES Y 
CONSTRUCCIONES JUAN 

PEDRO MUÑOZ S.L. 
Domicilio: Ctra a Bolos, 23 

Pedanía de Isso (Hellín) 
Capital social: 2.800.000 pts. 

Objeto social: Construcción, pro­
moción y venta de toda clase de 
edificaciones, viviendas y loca­
les, sean de protección oficial o 
de régimen libre, compraventa 
de terrenos urbanos y rústicos, la 
construcción, conservación y re­
paración de edificios, carreteras, 
puentes, embalses, presas y túne­
les. 

HOSTELERÍA 

COMPLEJOS TRIANA S.L. 
Domicilio: Arcángel San 

• ' " 'Gabr ie l ;5 (AlBácefé) "''•' 
Capital Social: 3.006,00 euros. 

Objeto Social: Explotación de ne­
gocios relacionados con la hoste­
lería, tales como cafeterías, res­
taurantes y hoteles. 

RESTAURACIÓN NUEVA 
ZORRILLA S.A. 

Domicilio: Crta. de Madrid, km 
2,400 (Albacete) 

Capital social: 120.220,00 euros. 
Objeto social: La explotación por 
cuenta propia o ajena de toda 
clase de establecimientos relacio­
nados con el ramo de la hostele­
ría, en especial cafés y bares, res­
taurantes o similares, así como 
los servicios de hospedaje en to­
do tipo de establecimientos hote­
leros. Lavado de vehículos y 
compraventa y arrendamiento. 

AGROALIMENTARIO 

BODEGAS AMPELOS S.L. 
Domicilio: C / Méndez Núñez, 5 

(Almansa). 
Capital: 15.000,00 euros. 

Objeto social: La elaboración y 
comercialización de vinos. 

TEXTIL 

UNIBOR BORDADOS 
INDUSTRIALES S.L. 

Domicilio: Avda. Isabel La Cató­
lica, 4 6° B 

Capital social: 3.0008,00 euros. 
Objeto social: Bordados indus­

triales, comercio de productos 
textiles, comercio de productos 
para la confección, fabricación y 
comercialización de artículos pu­
blicitarios. 

B CIUDAD REAL 

(No se han registrado cambios en 
los últimos Boletín Oficial del 
Registro Mercantil revisado) 

CONSTITUCIONES 

ESTACIONES SERVICIOS 

GESTIÓN DE CARBURANTES 
Y COMOBUSTIBLES 

Domicilio: Carretera Ciudad 
Real a Murcia, km. 56,00 

(Valdepeñas) 
Capital social: 1.000.000 ptas. 

Objeto social: La compraventa de 
todo tipo de carburantes y lubri­
cantes, así como la venta de artí­
culos de regalo y tabaco, entre 
otros artículos. 

COMBUSTIBLES ALCÁZAR 
Domicilio: Ctra. Comarcal 400, 
de Alcázar a Madridejos, km, 9 

(Alcázar de San Juan) 
Capital Social: 1.000.000 pesetas. 
Objeto Social: La compraventa 
de todo tipo de carburantes y lu­
bricantes, así como la venta de 
artículos de regalo y tabaco. 

SERVICIOS 

RESTAURANTE ALARCOS. 
Domicilio: Avenida Rey Santo, 8 

(Ciudad Real) 
Capital Social: 88.649 euros. 

Objeto Social: Servicos de desa­
rrollo turístico, recreativo, cultu­
ral, deportivo, educativo y aulas 
de naturaleza relacionados con el 
entorno del paraje o lugar llama­
do Alarcos, en término de Ciu­
dad Real. Servicos de alimenta­
ción y hospedaje en el mismo lu­
gar. 

LIMPIEZAS SERNIVAL 
Domicilio: Torrecillas, 48, 2° 

(Valdepeñas) 
Capital Social: 3.125 euros. 

Objeto Social: La limpieza y puli­
do de toda clase de bienes in­
muebles. 

MANCHEGA DE RECICLAJE 
DE ACEITES 

Domicilio: C / La Flor n° 35 
(PuertoUano) 

Capital social: 3.000 euros. 
Objeto social: La recogida, reci­
claje, almacenamiento de aceite 
industria así como su. transfor­
mación en jabones y otros pro­
ductos y la comercialización de 
los mismos. 

GRUPO SEFUGARCA S.L.L. 

Domicilio: Calle Ancha 43 
(Argamasilla de Alba) 

Capital Social: 500.000 pts. 
Objeto Social: La realización de 
toda clase de servicios funera­
rios, tanatorio y crematorio. El 
establecimiento y explotación de 
todo tipo de negocios de carpin­
tería y ebanistería, la fabricación, 
montaje, almacenamiento y co­
mercialización de ataúdes, mue­
bles y objetos de madera, obras 
de carpintería, etc. 

SALÓN 2000 
DISTRIBUCIONES DE 

PELUQUERÍA 
Domicilio: San Antón, 6 

(Tomelloso) 
Capital social: 2.000.000 ptas. 

Objeto social: La compraventa y 
alquiler, bien directamente o bien 
a través de participaciones en so­
ciedades de igual o análogo obje­
to social, de cualquier clase y ti­
po de productos de peluquería, 
maquillaje y belleza, incluyéndo­
se a título enunciativo y no ex­
haustivo, el nnobiliario de salo­
nes de belleza y pelucas. 

INMOBILIARIA 

TOSECRUZ 
Domicilio: Calatrava, 6 

(Ciudad Realii rií^^ 
Capital Social: 76.929 euros. 

Objeto Social: La compraventa y 
art^damifehwílefiSTcersi wtetitías 
y urbanas. 

T A Ü B R l S r ? 

G.Y. G. TECNOLOGÍA DE 
REPARACIÓN Y PINTURA 

PARA EL AUTOMÓVIL 
Domicilio: Ctra. Valdepeñas, 4 

(Villanueva de los Infantes) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social: Compra venta de 
todo tipo de maquinaria y herra­
mientas para la reparación y pin­
tura del automóvil. 

CONSTRUCCIÓN 

PROMOCIONES NUMPO 
Domicilio: Paseo San Gregorio, 

81 
(PuertoUano) 

Capital social: 204.000 euros. 
Objeto social: La promoción, 
construcción compra y venta de 
toda clase de edificios o parte 
de los mismos. 

INVERSIONES PLAN P.J. 
Domicilio: Espoz y Mina, 1 

(Tomelloso) 
Capital Social: 14.000.000 ptas. 

Objeto Social: La compraventa 
de fincas, terrenos, solares y edi­
ficios y la construcción de estos, 
la explotación de los inmuebles 
directamente, dándolos en arren­
damiento o cediéndolos en cual­
quier otra forma; los suministros 
y contratos referentes a bienes de 
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tal clase, la urbanización de zo­
nas de terreno. 

ÉLITE REVESTIMIENTOS 
CONTINUOS S.L.L. 

Domicilio: Polígono Industrial, 
Vía Principal s/n. 

Capital Social: 5.400 euros. 
Objeto Social: Las cimentaciones 
y pavimentaciones para la cons­
trucción de edificaciones y trata­
miento con pinturas industriales 
de construcciones, edificaciones 
e instalaciones. 

SALÓNICA OLADOS Y 
ALICATADOS S.L. 

Domicilio: General Pintos, 9 
(Tomelloso) 

Capital social: 3.100 euros. 
Objeto social: La realización de 
toda clase de movimientos y 
transporte de tierras, excavacio­
nes, derribos, obras públicas y 
explotaciones mineras; la com­
praventa de todo tipo de inmue­
bles; la urbanización y equipa­
miento de terrenos, tanto rústicos 
como urbanos. La promoción de 
edificaciones, directamente o in­
directamente. 

ñ CUENCA 
(No se han registrado cambios en 

^Rlo&-ttkim€>s Boletm-Ofíeial del Re­
gistro Mercantil revisado). 

CONSTITUCIONES 

AGRÍCOLA 

HNOS. VILLENA 
CHUMILLAS. S.L. 

Domicilio: Nardo 8 
(Quintanar del Rey) 

Capital social: 500.000 pesetas. 
Objeto social: El cultivo y co­
mercialización de champiñones, 
setas, frutas, hortalizas y todo ti­
po de productos agrícolas. 

COMERCIO 

SUMINISTROS 
MAQUIFER S.L. 

Domicilio: Avenida Virgen 
de la Vega 22 

(Barajas de Meló) 
Capital social: 500.000 pesetas. 

Objeto social: Comercio al por 
menor de artículos de menaje, fe­
rretería, adornos, regalos, inclui­
da la bisutería y los pequeños 
electrodomésticos. 

MERCAMUÑOZ SOCIEDAD 
DE RESPONSABILIDAD 
LIMITADA LABORAL 

Domicilio: Ramón y Cajal, 8 
(Cuenca) 

Capital social: 900.000 ptas. 
Objeto social: La venta de todo ti­
po de artículos relacionados con 
el ramo de la alimentación, bebi­
das, droguería, etc. 

FONTANERÍA 

FONTANERL\ Y 
CALEFACCIÓN CASTILLO 

ARCOS. S.L. 
Domicilio: Cali la Cruz s /n 

(Montalbo) 
Capital Social: 500.000 pese­

tas. 
Objeto Social: Compra, venta, 
instalación y reparación de apa­
ratos de fontanería y calefacción. 

Q GUADALAJARA 

(No se han registrado cambios en 
los últimos Boletín Oficial del Re­
gistro Mercantil revisado) 

CONSTITUCIONES 

INFORMÁTICA 

INVESTIGACIONES Y 
DESARROLLOS INFORMÁTICOS 

Domicilio: C / Cuenca, 7, local 
(Azuqueca de Henares) 

Capital Social: 500.822 ptas. 
Objeto social: La venta al por me­
nor de ordenadores, componen­
tes electrónicos, telefonía y sus 
accesorios. Centro de formación, 
recuperación y cursos específicos 
referidos a temas informáticos y 
docentes. 

CONSTRUCCIÓN 

EXCAVACIONES Y DESMON­
TES M. LÓPEZ OLMO 

Domicilio: C / Adoratrices, 23 
(Guadalajara) 

Capital Social: 4.282.440 ptas. 
Objeto social: Preparación y con­
solidación de terrenos. La com­
pra, venta y arrendamiento de 
bienes inmuebles, así como la 
parcelación, urbanización, cons­
trucción de toda clase de edifi­
cios, en especial de obra civil, ya 
sean viviendas, locales y ejecu­
ción de obras de cualquier otra 
clase, por cuenta propia o ajena. 

CONSTRUCCIONES 
PERIGALLO SL. 

Domicilio: Avda. Varsovia, 24 
(El Casar de Talamanca) 

Capital social: 500.156 ptas. 
Objeto social: La promoción, 
compra, venta, construcción, 
mantenimiento, rehabilitación, 
reforma y arrendamiento de bie­
nes irunuebles, la construcción, 
reparación y conservación de 
obras civiles, la compraventa y 
arrendamiento de maquinaria de 
construcción y la intermediación 
comercial no financiera. 

ñ TOLEDO 
CONSTITUCIONES 

INDUSTRIA 

LAGUNAS DE TIREZ S.L. 
Domicilio: C/Quero, s /n 

(Villacañas) 
Capital social: 60.000, 00 euros. 

Objeto social:'Explotación, fabri­
cación, comercialización, venta y 
exportación de productos quími­
cos inorgánicos bajo cualquier 
fórmula jurídica. 

24 HORAS CERRAJEROS S.L. 
Domicilio: C/Fuentes, 48 

(Polán) 
Capital social: 2.000.000 pesetas. 
Objeto social: Fabricación, mon­
taje e instalación de carpintería 
metálica y de madera, cerrajería, 
instalación de sistemas de seguri­
dad. 

RAFAEL CUESTA TENORIA E 
HIJOS S.L. 

Domicilio: C/ Juan de Austria, 
23 (Fuensalida) 

Capital social: 2.000.0000 pts. 
Objeto social: Carpintería metáli­
ca. 

DEZA GRÚAS Y 
ENCOFRADOS S.L 

Domicilio: C/Roda con Vuelta a 
Calle Ancora, parcela 5, Man 

(lUescas) 
Capital social: 4.000,00 euros. 

Objeto social: La compraventa y 
comercialización de todo tipo de 
maquinaria y elementos para la 
construcción, grúas y encofrados. 
Alquiler de maquinaria y utensi­
lios, excepto arrendamientos fi­
nancieros. Representación de to­
do tipo de firmas y marcas co­
merciales. 

HOSTELERÍA 

HERMANOS LÓPEZ GILBERT 
S.L. 

Domicilio: Avda. del Comercio, 
43 (Illescas) 

Capital social: 129.600,00 euros. 
Objeto social: Prestación de ser­
vicios de hostelería en bares, res­
taurantes, hospedaje y catering. 
Prestación de servicios de ocio. 
Comercio, distribución y publici­
dad de productos relacionados 
con hostelería, ocio y alimenta­
ción. Construcción, compraven­
ta, arrendamiento, excepto finan­
ciero y cesión de inmuebles. 

HOSTAL ALGIBILLOS S.L. 
Domicilio: Travesía del Algibillo, 

5 (Toledo) 
Capital social: 15.000.000 pts. 

Objeto social: La gestión y admi­
nistración de toda clase de hote­
les, restaurantes, bares, hostales, 
pensiones, cafeterías y en defini­
tiva todo lo relacionado con el ra­
mo de la hostelería. 

AGROPECUARIO 

LA LABRANZA TOLEDANA 
S.L. 

Domicilio: C / Cruz Verde, 1 

(Los Navalmorales) 
Capital social: 1.000.000 pts. 

Objeto social: Adquirir, producir 
y fabricar productos agropecua­
rios, forestales y elementos nece­
sarios para su fomento, así como 
el comercio de los mismos. Ex­
plotar terrenos, obras e instala­
ciones para fines agroganaderos. 
Asesoramiento técnico. Activida­
des para la mejora de la pobla­
ción agraria y rural. 

AGROPECUARIA LA PALOMA 
SL 

Domicilio: C/La Paloma, 45 
(Burujón) 

Capital social: 24.042,00 euros. 
Objeto social: La explotación 
agrícola y ganadera de fincas 
rústicas, tanto propias como aje­
nas. La compraventa y comercia­
lización de productos agrícolas. 
La compraventa, cria y produc­
ción de gando. La compraventa y 
fabricación de piensos compues­
tos y de todo tipo de productos 
para alimentación animal. 

BEJERANO NOMBELA SL 
Domicilio: Avda. de la Estación, 

74 2° D (Torrijos) 
Capital social: 9.160,00 euros. 

Objeto social: Compraventa, cría 
y engorde de ganado. 

GANADOS PUENTE 
ASPERILLAS.L. 

Domicilio: C/Ramón y Cajal, 33 
(Menasalbas) 

Capital social: 21.036,00 euros. 
Objeto social: La cría, cebo y 
compraventa de toda clase de ga­
nado, así como la compraventa y 
arrendamiento de bienes inmue­
bles, excluyendo expresamente el 
arrendamiento financiero sujeto 
a legislación especial. 

TRANSFORTES 

TRANSPORTES PALVIREVA 
S.L. 

Domicilio: C/Maestro Joaquín 
Rodrigo, 51 (El Toboso) 

Capital social: 21.022, 00 euros. 
Objeto social: Compraventa de 
materiales de construcción. El 
transporte discrecional público 
de mercancías por carretera. 

CA-ZAR MATERIALES DE 
CONSTRUCCIÓN SL. 

Domicilio: Urbanización San 
Marcos, Avda. de Portugal, 1 

(Viso de San Juan) 
Capital social: 3.010,00 euros. 

Objeto social: Venta al por menor 
y el transporte por carretera de 
todo tipo de materiales de cons­
trucción. 

VEREDATRANS SL. 
Domicilio: C/Conquistadores, 

11 (Talavera de la Reina) 
Capital social: 15.000,00 euros. 

Objeto social: El transporte pú­

blico de mercancías por carrete­
ra. 

TEXTIL 
CREACIONES CRISER SL. 

Domicilio: Ctra. de Calera, km. 
O, 2 (Alcaudete de la Jara) 

Capital social: 11.500.000 pts. 
Objeto social: Confección en serie 
de prendas de vestir y sus com­
plementos. 

GÉNEROS DE PUNTO 
TEÓFILO MARTIN E HIJOS SL. 

Domicilio: C/Marjaliza, 3 
(Orgaz) 

Capital social: 30.100,00 euros. 
Objeto social: La fabricación, co­
mercialización, importación y ex­
portación de prendas de géneros 
de punto, así como de cualquier 
tipo de confección. 

SERVICIOS 
PINTURAS Y BRICOLAJE LA 

UNION SL 
Domicilio: Avda. Castilla-La 

Mancha, 1 y 3 (Illescas) 
Capital social: 12.600.000 pts. 

Objeto social: La venta al por ma­
yor y por menor de artículos de 
ferrtería, droguería, mobiliario y 
maquinaria para el hogar, el co­
mercio y la industria. El alquiler 
de maquinaria. La construcción y 
decoración de edificios. La com­
praventa y arrendamiento (no fi­
nanciero) de bienes inmuebles. 

DIPREFA SL 
Domicilio: Polígono Industrial 
Monte Boyal. (Casarrubios del 

Monte) 
Capital social: 60.185,00 euros. 

Objeto social: Compraventa, al­
quiler, montaje, reparación y con­
servación de módulos prefabri­
cados. 

SANTA BARBARA MOTOR S.L. 
Domicilio: C / Ntra. Sra. de las 

Nieves, 36 (Toledo) 
Capital social: 8.000,00 euros. 

Objeto social: Reparación de toda 
clase de vehículos terrestres a 
motor, así como la compraventa 
de toda clase de vehículos terres­
tres a motor y de sus recambios y 
accesorios. 

INMOBILIARIO 

CRESMISASA 
Domicilio: C/Real 92,1° A 

(Illescas) 
Capital social: 974.000, 00 eu­
ros. 
Objeto social: Construcción y 
explotación de fincas. Adqui­
sición y comercio de valores 
inmobiliarios. Compraventa y 
fabricación de objetos de deco­
ración, electrodomésticos, ro­
pa y muebles para hogar y ofi­
cina. Compraventa y fabrica­
ción de maderas y artículos 
necesarios para la fabricación 
de muebles. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en . 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE 

SANIDAD Y CONSUMO 

* Resolución de la Direc­
ción Gerencia del Com­
plejo Hospitalario de Ciu­
dad Real por la que se hace 
público la adjudicación del 
C.A. 25/99, contrato para 
la adquisición de isótopos 
radioactivos. 
BOE 9 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Conse­
jería de Industria y Traba­
jo de Toledo sobre anun­
cio de 20 de enero de 2000 
de la Delegación Provincial 
de Industria y Trabajo de 
Toledo de la Junta de Co­
munidades, sobre otorga­
miento de permiso de in­
vestigación. 
BOE 9 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

AGRICULTURA 

'Resolución de 24 de abril 
de 2000, de la Secretaría 
General de Agricultura y 
Alimentación, por lá que se 
resuelve la publicación de 
las subvenciones concedi­
das en el primer trimestre 
de 2000, con cargo al pro­
grama 716A: "Comerciali­
zación, industrialización y 
control de la calidad ali­
mentaria" (aplicaciones 
p r e s u p u e s t a r i a s 
21.21.716A.470 y 
21.21.716A.776.01). 

BOE 12 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Presi­
dencia del Fondo Español 
de Garantía Agraria por la 
que se anuncia la adjudica­
ción del servido de lin\pie-
za en los locales del PEGA 
de las calle Almagro, 33; 
Eduardo Dato, 16, y calle 
Beneficencia, 8 y 10, de Ma­
drid. 

BOE 11 de mayo de 2000. 

* Resolución de 18 de abril 
de 2000, de la Secretaría 
General de Agricultura y 
Alimentación, por la que se 
da publicidad al Convenio 

de colaboración entre el 
Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación y la 
Consejería de Agricultura 
y Medio Ambiente de la 
Junta de Comunidades de 
Castilla-La Mancha, para el 
desarrollo de un estudio 
sobre la problemática ac­
tual de la producción de 
ovino y caprino de leche en 
España. 
BOE 15 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

ECONOMÍA Y HACIENDA 

* Solución de la Comisión 
del Mercado de las Teleco­
municaciones por la que se 
anuncia el concurso abierto 
para la contratación de los 
trabajos de consultoría y 
asistencia técnica para la 
definición de un nuevo 
modelo organizativo y su 
plan de implantación en la 
Comisión del Mercado de 
las Telecomurtícaciones. 
BOE 9 de mayo de 2000. 

* Resolución de 4 de mayo 
de 2000, de la IDirecdón 
General de la Energía, por 
la que se aprueban las nue­
vas tarifas y predos de los 
suministros de gas natural 
y gases manufacturados 
por canalizadón para usos 
domésticos y comeidalesr 
BOE 15 de mayo de 2000. 

* Resolución de 9 de mayo 
de 2000, de la Direcdón 
General de la Energía, px)r 
la que se hacen públicos los 
nuevos precios máximos 
de venta, antes de impues­
tos, de los ^ases licuados 
del petróleo. 
BOE 15 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Resolución de la Presi-
denda del Fondo Español 
de Garantía Agraria por la 
que se convoca concurso 
por el procedimiento abier­
to para la contratadón del 
suministro de vestuario 
(verano-invierno) para el 
personal del organismo. 
BOE 9 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

TRABAJO Y ASUNTOS 

SOCIALES 

*Resoludón de la Direc­
ción General del Instituto 
de Migradones y Servidos 
Sociales por la que se anun­
cia la convocatoria del con­
curso abierto número 
24/00, para la dotadón de 
mobiliario general en el 
CAMF de Madrid-Fuenca-
rral. 

BOE 9 de mayo de 2000. 

'Resolución del Instituto 
Nacional de Empleo por el 
que se convoca licitación 
para la contratadón del su­
ministro de impresos en 
papel continuo para orde­
nador, en plano y sobres. 
BOE 10 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

'Resolución de la Direc­
dón General de Obras Hi­
dráulicas y Calidad de las 
Aguas por la que se anun-
da concurso de asistencia 
para apoyo a la Comisaría 
de Aguas de la Confedera-
dón Hidrográfica del Tajo 
en la tramitadón de expe­
dientes de concesiones de 
aguas e inscripdones de 
aprovechamientos de 
aguas subterráneas (pro­
yecto Aryca). Clave 
03.803.270/0411. 

BOE 10 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

INDUSTRIA Y ENERGL\ 

'Resolución de 17 de abril 
de 2000, de la Dirección 
General de Industria y Tec­
nología, por la que se auto­
riza a la Asociadón Espa­
ñola de Normalización y 
Certificadón (AENOR) pa-

'. ra asumir funciones de 
normalizadón en el ámbito 
de los biocombustíbles só­
lidos. 
BOE 15 de mayo de 2000. 

'Resoludón de 19 de abril 
de 2000, de la Dirección 
Genercd de Industria y Tec­
nología, f)or la que se auto­
riza a la Asociación Espa­
ñola de Normalización y 
Certificadón (AENOR) pa­
ra asumir funciones de 
normalizadón en el ámbito 
de la maquinaria para pa­
nadería, pastelería y afines. 
BOE 15 de mayo de 2000. 

* Resoludón de 26 de 
abril de 2000, de la Direc­
dón General de Industria y 
Tecnología, por la que se 
someten a información pú­
blica los proyedos de nor­
ma UNE que AENOR tiene 
en tramitadón, correspon­
dientes al mes de marzo de 
2000. 
BOE 15 de mayo de 2000. 

' Resolución de 26 de 
abril de 2000, de la Direc­
dón General de Industria 
y Tecnología, por la que se 
publica la reladón de nor­
mas UNE anuladas duran­
te el mes de marzo de 
2000. 
BOE 15 de mayo de 2000. . 

DOCM 
Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra-
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE 

BIENESTAR SoaAL 

' Convenios. Resolución 
de 02-05-2000, de la Direc­
ción General de Servicios 
Sociales, por la que se ha­
ce pública la relación de­
convenios suscritos por la 
Consejería de Bienestar 
Social con Entidades Pú­
blicas y Privadas para el 
desarrollo de programas a 
la atención a las personas 
mayores, durante 1999. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

• CONSEJERÍA DE 

INDUSTRIA Y TRABAJO 

'Ayudas y Subvenciones. 

Orden de 14-12-1999, por 
la que se convocan ayudas 
para el desarrollo de Mó­
dulos de Formación y Em­
pleo en empresas, agrupa­
ciones de empresas y enti­
dades sin ánimo de lucro 
de Castilla-La Mancha. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

* Minas. Resolución de 
17-04-2000, de la lima. 
Sra. Directora General de 
Desarrollo Industrial de 
la Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha, 
por la que se autoriza la 
instalación de una planta 
de beneficio en la conce­
sión de explotación Carri­
les, n° 2393, en el término 
municipal de Almoguera 
(Guadalajara). 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Gas. Resolución de 11-
02-2000, por la que se so­
mete a información públi­
ca la solicitud de autoriza­
ción administrativa y re­
conocimiento de la utili­
dad pública del proyecto 
de instalaciones denomi­
nado Refuerzo Red de Ce­
rámicas de la Sagra, en el 
término municipal de Ye-
les. 

D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

' Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 12-04-2000, 
de la Delegación de In­
dustria y Trabajo de Alba­
cete, por la que se da publi­
cidad a la concesión de las 
subvenciones del Plan 
F.I.P., en el mes de enero a 
marzo de 2000. 

• CONSEJERÍA DE SANIDAD 

' Ayudas y Subvenciones. 
Resoludón de 24-03-2000, 
de la Dirección General de 
Consumo, por la que se 
conceden subvenciones pa­
ra programas de arbitraje 
en materia de consumo, re­
alizados por las Entidades 
Locales durante el año 
2000. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

' Ayudas y Subvenciones. 
Resoludón 28-04-2000, de 
la Dirección General de 
Planificación, Ordenación 
y Coordir\ación, por la que 
se conceden subvendones 
para asociadones e institu­
ciones sin ánimo de lucro 
de auto-ayuda sanitaria. 
D.O.CM. 12 de mayo de 

-2000. _ „ _ 

• CONSE|ERÍA DE 

AGRICULTURA Y 

MEDIO AMBIENTE 

' Resolución de 26-04-
2000, de la Consejería de 
Agricultura y Medio Am­
biente, por la que se hace 
pública la adjudicación de­
finitiva del concurso públi­
co, procedimiento abierto, 
del servicio para el desa­
rrollo, control y seguimien­
to de la red de vigilancia at­
mosférica de Castilla-La 
Mancha. 
D.O.CM. 12 de mayo de 
2000. 

• AYUNTAMIENTO DE 

GUADALAJARA 

'Resoludón de 11-04-2000, 
por la que se anímela con­
curso, en procedimiento 
abierto, para la adjudica­
ción de la prestadón del 
servicio de mantenimiento 
y conservadón de diversos 
parques y zonas verdes de 
Guadalajara. 

D.O.CM. 12 de mayo de 
2000. 

• CONSEJERÍA DE OBRAS 

PÚBUCAS 

'Resoludón de 02-05-2000, 
de la Secretaria General 
técnica, por la que se anun­
cia la lidtadón por el siste­
ma de concurso abierto del 

expediente CN-TO-99-148. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Resolución de 02-05-
2000, de la Secretaría Ge­
neral Técnica, por la que 
se anuncia la licitación 
por el sistema de concur­
so abierto del expediente 
CV-SP-00-074. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Resolución de 05-05-
2000, de la Secretaría Ge­
neral técnica, por la que 
se anuncia la licitación 
por el sistema de concur­
so abierto del expediente 
CN-GU-00-135. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Resolución de 05-05-
2000, de la Secretaría Ge­
neral técnica, por la que 
se anuncia la licitación 
por el sistema de concur­
so abierto del expediente 
CN-GU-00-144. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Resolución de 5-05-2000 
de la Secret^ná' Generat 
técnica, por lá que' se 
, anuncia la licitación por 

re í sfst^rfi^' Hfe-^ítfbásta;"*-
abierta del expediente 
CR-TO-99-136. ' ' - '-noi^ 

2000. 

'Resolución de 05-05-
2000, de la Secretaría Ge­
neral técnica, por la que 
se anuncia la licitación 
por el sistema de subasta,^ 
abierta del expediente 
CR-GU-99-119. 
D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Anuncio de 24-04-2000, 
sobre acuerdo de la Co­
misión Provincial de Ur­
banismo de Toledo, rela­
tivo al Plan Especial de 
Reforma Interior del Pa­
seo de las Delicias, de las 
Normas Subsidiarias de 
Mora, Toledo. Expediente 
110/99 PL. 

D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 

'Anuncio de 24-04-2000. 
Sobre acuerdo de la Co­
misión Provincial de Ur­
banismo de Toledo, relati: 
vo a la Modificación Pun­
tual de las Normas Subsi­
diarias de Noves. Expe­
diente número 108/98 PL. 

D.O.C.M. 12 de mayo de 
2000. 
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• OFERTAS DE 
EMPRESAS ( Para más 
información: 
Nombre: Dolores Cuenca 
Valdivia. 
Dirección: Dirección Ge­
neral de Política de la 
Pyme (DGPYME) 
Paseo Castellana 162 
Planta 20 Despacho 14 
28046 Madrid 
Fax: 91 583.50.73. 
Nombre: 

Pedro A. Morejón 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio de 
Toledo Pl. Zocodover, 6, 
Delegación del Gobierno, 
Planta 1' 
45001 Toledo 
Fax: 925 22 1110) 

'Bélgica 

REF-195/00 
Empresa belga dedicada 
al sector de los centros te­
lefónicos, especialmente 
en tele-venta busca un 
centro de telecomunica­
ciones. Este centro telefó­
nico debe tener las si­
guientes características: 
una estructura de teleco­
municaciones existentes 
ACD^IvR, posibilidad de 
gestionar las llamadas en-
trantf^, ^^cies ĉ e firp^^'a-' 
miento de datos, etc. Fun­
cionamiento 24 horas al 
d i \ y 7 díag ei,ia senwha. 

REF-205/00 
Empresa belga dedicada 
al sector de los centros te­
lefónicos, especialmente 
en tele-venta busca un 
centro de telecomunica­
ciones. Este centro telefó­
nico debe tener las si­
guientes características: 
una estructura de teleco­
municaciones existentes 
ACD, IVR, posibilidad de 
gestionar las llamadas en­
trantes, redes de procesa­
miento de datos, etc. Fun­
cionamiento 24 horas al 
día, y 7 días a la semana. 

REF-2701/99 
Empresa belga especiali­
zada en la comerciali­
zación de complejos ho­
meopáticos, en gotas, ja­
rabe y pomada, aromate-
rapia, fitoterapia, y com­
plementos alimenticios; 
busca importadores y dis­
tribuidores para distri­
buir sus principales mar­
cas. 

REF-2781/99 

Agente belga de muebles 
busca productores de 
muebles modernos con 
experiencia en exporta­
ción, interesados en ex­
portar a Bélgica. 

REF-2835/99 
Empresa de Bangladesh 
especializada en la expor­
tación de artesanía y pro­
ductos tejidos en punto, 
busca joint venture, soli­
cita asistencia tecnológica 
y asistencia comercial en 
general. 

REF-2853/99 
Distribuidor belga de una 
técnica revolucionaria pa­
ra soldar aluminio y alea­
ciones de aluminio, desti­
nada a cualquier área de 
trabajo, desde industrias 
hasta simples usuarios, 
busca distribuidores inte­
resados en este producto. 
Estos distribuidores reci­
birán información sobre 
el mercado y la forma de 
introducir el producto 
con el fin de que puedan 
distribuir esta técnica en 
su país. 

; R E F - 4 6 2 / 0 0 

Empresa belga especiali­
zada en el desarrollo y co­
mercialización en todo el 
mundo de registradores 
de datos en miniatura. La 
firma busca distribuido­
res o empresas fabrican­
tes para las siguientes 
aplicaciones: distribución 
de electricidad, gas, y 
agua, tratamiento de 
aguas residuales, equipa­
miento médico, medicio­
nes medioambientales, 
vigilancia de tasas de 
producción. 

R E F - 4 8 2 / 0 0 

Productor egipcio de tu­
bos de acero laminado 
frío y caliente busca socio 
que pueda transferir 
"know how" para tubos 
de acero inoxidable a 
Egipto. No se pide nin­
gún tipo de aportación fi­
nanciera. En este momen­
to importamos todos los 
tubos de acero inoxida­
ble. 

REF-483/00 
Empresa egipcia especia­
lizada en la fabricación 
de cierres de cremallera 

(de plástico y metálicos) 
busca socio para joint 
venture con una marca 
fuerte en Europa de cie­
rres de cremallera para 
desarrollar conjuntamen­
te su liderazgo local ac­
tual hacia una buena po­
sición en el sur de Europa 
y Oriente Medio. El socio 
se beneficiaría del bajo 
coste de producción a 
cambio de I+D, reconoci­
miento de la marca y más 
beneficios. 

REF-484/00 
Uno de los líderes egip­
cios en la organización de 
muestras y conferencias 
busca socio europeo para 
aumentar su número de 
muestras, productividad 
y público. El socio poten­
cial debe ser un organiza­
dor internacional de este 
tipo de eventos que desee 
expandirse en operacio­
nes más importantes en 
Oriente Medio y África. 

REF-490/00 
Empresa belga especiali­
zada en la fabricación in­
dustrial de artículos de 
madera para el exterior, i 
Ya estamos presentes en 
el sector de la distribu­
ción (supermercados). 
Buscamos un socio de 
distribución para expan­
dir nuestra gama en los 
sectores de la jardinería y 
el bricolage. También 
buscamos distribuidores 
en todos los países. 

REF-53/00 
Fabricante belga de es­
tructuras en madera para 
muebles de tapicería (es­
tilo rústico) y mesas de 
café acompañantes para 
tres piezas busca contac­
tos con empresas de tapi­
cería interesadas en en­
contrar nuevos proveedo­
res (para series grandes). 
La empresa utiliza princi­
palmente roble rojo ame­
ricano y roble europeo, 
sin embargo otras made­
ras duras nobles serían 
apropiadas. La empresa 
también es capaz de desa­
rrollar modelos. 

REF-62/00 
Empresa belga dedicada 
al campo de la ingeniería 
de microondas busca re­
presentantes o distribui­
dores en Europa. Las acti­

vidades de la empresa in­
cluyen productos de bajo 
precio para el cliente (2.4 
GHz, 5.8 GHz, ISM y ban­
da celular), o receptores 
Ku-Band, así como ante­
nas de diversos tipos. Sus 
actividades incluyen el 
diseño de amplificadores, 
amplificadores de poten­
cia y de sonido, circuitos 
AGC, filtros, parabólicas, 
etc. 

REF-105/00 
Empresa de Bangladesh 
especializada en la fabri­
cación de tejidos, busca 
un socio de una joint ven-
ture de la Unión Europea 
para ayudar en el estudio 
de viabilidad para deter­
minar el tamaño del pro­
yecto. El proyecto se cen­
tra en la transformación 
de piel en pasta y curtido 
al cromo húmedo en pro­
ductos acabados adecua­
dos para objetos de piel 
de alta calidad. Se busca 
ayuda financiera para el 
estudio de viabilidad y 
para la adquisición de 
maquinaria de planta, y 
equipamiento para la 
transformación de piel y 
la fabricación de artículos 
de piel. TierraS; edificios 
y otras instalaciones for­
marán parte de los fon­
dos propios locales. 

REF-106/00 
El propietario tiene 3 
acres de tierra. La empre­
sa se dedica al desarrollo 
de prestigiosos complejos 
de torres de apartamen­
tos. Busca un socio de la 
Unión Europea para joint 
venture con condiciones 
negociables. 

REF-112/00 
Empresa de Bangladesh 
bien establecida con ins­
talaciones de fabricación, 
venta, distribución y ser­
vicio posventa del sector 
textil busca socios de la 
Unión Europea para for­
mar una joint venture pa­
ra cooperación financiera 
y técnica con el fin de fa­
bricar telares y acceso­
rios. 

REF-25/00 
Editor británico de pro­
ductos multimedia busca 
cooperación comercial. 
La empresa ha estado 
produciendo y gestionan­
do páginas web para mu­

chos clientes en los últi­
mos 4 años. Su pericia en 
publicación y gestión de 
páginas web le permite 
ofrecerle un servicio que 
no tiene competencia en 
su rama. Si tiene cual­
quier consulta que hacer­
nos con respecto a nues­
tros servicios o a los bene­
ficios de estar "on-line", le 
rogamos que no dude en 
ponerse en contacto con 
nosotros. 

REF-267/00 
Empresa escocesa espe­
cializada en grupos cerra­
dos de usuarios e integra­
ción de negocios en Inter­
net busca socios en los 
mercados europeos y 
americanos para facilitar 
una colaboración y poner 
en marcha oportunidades 
de negocios. 

REF-284/00 
Empresa británica prove­
edora de servicios de 
gran calidad en la fabrica­
ción especializada de 
componentes de PTFE 
(teflón) y otros materiales 
de gran rendimiento. La 
empresa busca agentes 
que suministren servicios 
de post-venta. La empre­
sa también está interesa­
da en acuerdos de distri­
bución. Los países de in­
terés son: Dinamarca, 
Suecia, Finlandia, Suiza, 
Europa del este, Estados 
Unidos y Oriente Medio. 

REF-288/00 
Escuela de Ingeniería bri­
tánica presta su apoyo a 
PYMEs que se dediquen a 
la fabricación (ingeniería, 
textil, electrónica). Una 
de sus funciones consiste 
en establecer relaciones 
con empresas extranjeras 
de similar naturaleza pa­
ra facilitarle la obtención 
de fondos de la UE para 
proyectos por una valor 
de 1,5 millones de libras 
(unos 338 millones de pe­
setas). En particular, de­
sea presentar una pro­
puesta para un proyecto 
dentro del programa FP5 
que estará dedicado al 
desarrollo de una máqui­
na de producción. Le gus­
taría encontrar un socio 
para el 10 de enero de 
2000. 

REF-293/00 
Empresa británica distri­

buidora de luces de exte­
rior de 12 voltios, fabrica­
das en acero inoxidable, 
cobre y aluminio revesti­
do (la iluminación se fa­
brica en Nueva Zelanda). 
La empresa también su­
ministra transformadores 
subterráneos. Busca 
agentes y distribuidores 
para estos productos, los 
cuales cumplen con todas 
las normas de calidad. 

REF-308/00 
Importante empresa mul­
tinacional busca la tecno­
logía necesaria que le per­
mita reemplazar aceite 
con agua en transporte y • 
equipos para manipula­
ción de materiales. Será 
utilizado específicamente 
en un mecanismo a pre­
sión, tal como una bomba 
hidráulica. El motivo de 
la búsqueda es el' a é " '' 
afrontar los próblérnas' 
medioambientales relati­
vos a los desechos de 
aceite. La tecnología po­
dría ser un dispositivo 
mecánico o un aditivo 
que proporcione propie­
dades del agua a aquellas 
del aceite. Obviamente, 
existen cuestiones parti­
culares relativas a las pro­
piedades del líquido: lu­
bricación, temperatura, 
viscosidad, etc. 

REF-322/00 
Empresa británica dedi­
cada al desarrollo de sen­
sores y sistemas de medi­
da de nivel y caudal por 
ultrasonidos. También ,^^- j 
brica medidores de cau­
dal de canales abiertos, y 
trabaja en joint venture 
de desarrollo tecnológico 
en ultrasonidos. La em­
presa busca distribuido­
res para sus productos y 
socios de distribución. 
También podría estar in­
teresado en actuar como 
agente para el Reino Uni­
do. 

REF-323/00 
Empresa británica pro­
porciona vacaciones en 
barcazas para navegar a 
través de las vía fluviales 
y ríos'de Europa. El barco 
posee de 6 a 8 camarotes 
y una habitación más pa­
ra otras 4 personas. Es 
ideal para familias o gru­
pos. La empresa busca un 
agente establecido para 
comercializar las vacacio-

Infomutción cedida por la Dirección Regüfnal de Comercio en Costilla-La Moncha 
(Tel: 925-28 43 90 Fax: 925-221110, e-moil: BUZON.OnCIAL@.CASTILLAMANCHA.DT.MCX.es) 
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En Castilla-La^ M 

Los seguros agrarios generaron 
3.800 millones en el 99 

MóNiCA MORENO 

C-LM 

La contratación de segu­
ros agrarias du ran te 
1999, tanto en líneas 
agrícolas como pecua­
rias, en Castilla-La 
Mancha generó un valor 
de más de 3.865 millones 

de pesetas, según datos j ^ ^ Umos asrícolos supusíeroiíi un coste a cargo del agricultor de 
de la Agrupación o x- o o 

Española de Entidades 3 . 7 9 9 mülones y los pecuarioSf unos 66 miüones 
Aseguradoras de los Seguros Agrarios 
C o m b i n a d o s 
(Agroseguro S.A.). Del 
total regional, 
las líneas 
agcícolaiS su-
pypi<eTp,n 
un coste a 
cargo del 
a g r i c u l t o r 
de 3.799 
millones y 
las líneas 
p e c u a r i a s , 
unos 66 mi­
llones. Las provincias 
que rftás,.. invirft^ípp., ¡ei;\ 
seguros agrarios fueron 
Ciudad Real y Albacete. 
Castilla-La Mancha re­
presenta, en se­
guros agra­
rias combi­
nadas , un 
9,8% del to­
tal nacional. 

Los agri­
cultores de 
Cas t i l l a -La 
M a n c h a 

ÍMs provincias 
que más invirtieron 

en seguros 
erarios fueron 
Ciudad Real y 

Albacete 

{^^ 

a s e g u r a r o n 
46.123 póli­
zas, correspondientes a 
1.241.780 hectáreas. 
Ciudad Real garant izó 
10.673, Cuenca 13.518, 
Toledo, 8.594, Albacete 

Los agrícukores de 
CastMa'LaMancha 
aseguraron 46.123 

fJóKgas, 
correspondientes a 

h24L780has, 

7.503 y Guadalajara, 
5.835. A nivel nacional el 
número de primas enca­

jadas aumen­
taron un 3,6%, 
que se deben 

f u n d a m e n ­
talmente al 
i n c r e m e n t o 
de las pro­
d u c c i o n e s 
asegurables: 
a lmendro y 
arroz. 
Las tonela­

das aseguradas en los 

Mancha durante el año 
pasado fueron 3.834.469, 
de las que el 25,5% perte­

necen a Cuenca, 
el 23% a 
C i u d a d 
Real, el 22% 
a Albacete y 
el 13% a 
Toledo. 
En cuanto a 
las líneas pe-
c u a r i a s , 
A g r o s e g u r o 
estima que 

se han realizado primas 
a 17.381 animales, con un 
coste a cargo de ganade­
ro de 66.025.188. La pro­
vincia que más animales 

ha asegurado ha sido 
Toledo con el 72,5% del 
total de animales, 12.606, 
seguida muy de lejos de 
Albacete con 2.551, 
Guadalajara con 1.177, 
Ciudad Real con 774 y 
Cuenca con 273. En total 
los ganaderos de la re­
gión realizaron 74 póli­
zas. 

En cuanto al número 
de siniestros declarados 
en Castilla-La Mancha 
en 1999 fue de 27.102, 

con un montante de in­
demnizaciones de 5.571 
millones de pesetas. En 
lo que se refiere a este 
apartado, 1999 ha resul­
tado ser el peor año de 
toda la serie de seguro 
agrario combinado. Esto 
se debe, según 

Agroseguro, a los graves 
daños ocasionados por 
las diferentes adversida­
des meteorológicas des­
de el inicio del año agro­
nómico en producciones 

de alto valor como los 
cerales, uva de vino, fru­
tales y cítricos, entre 
otras han disparado la 
siniestralidad. 

En términos de coste, 
esta s iniestral idad de 
Castilla-La Mancha re­
presenta el 10,7% del na­
cional que superó los 
50.000 millones de pese­
tas, que se incrementó 
durante el ejercicio pasa­
do un 105,6% con res­
pecto al año 1998. 

Aumento 
déla 

simespraUdad 
En lo que se refiere 
a la siniestralidad, 
1999 ha resultado 
ser el peor año de 
toda la serie de se­
guro agrario combi­
nado, tanto a nivel 
regional como na­
cional. Las declara­
ciones de siniestro 
tramitadas en 
España, 187.007, su­
ponéis .xm 3;f,2?/,;.fflft%,(,o^q 

que en 199^.1^3,»}^^ «oJas 
tuación creada por .. „>,r, 
la;.sA!lLe/trftli^4, J\a„^^ ̂ ^̂  
exigido, no só lo e l •. 
empleo de todas las ,.,.,. 

primas r^cau,d?4afioÍHn9m 
si no también de la ._,,.^ 
Provisión de desvia­
ción de siniestrali­
dad acumulada en 
los tres últimos ejer­
cicios, así como la 
intervención del 
Consorcio de 
Compensación 
de Seguros, como 
reasegurador obli­
gatorio del sistema, 
que ha cubierto el 
exceso de siniestra- . , ^ 
lidad con una apor­
tación de 12.000 mi­
llones. 

Toledo obtuvo el año pasado unos 
ingresos agiraiios de 93.167 millones 

REDACCIÓN 

El sector agrícola en 
Toledo duran te el año 
1999 obtuvo unos ingre­
sos de 93.167 millones de 
pesetas, proviniendo 
78.827 millones del pro­
ducto bruto y 14.339 mi­
llones en subvenciones. 
Los cultivos que más in­
gresos tuvieron en el 
ejercicio pasado fueron el 

viñedo con el 40% del to­
tal , con 37.358 millones, 
el cereal que representa 
el 20%, 19.454, y el olivar, 
el 14% con 13.412 millo­
nes. 

Por otra parte el pro­
ducto bruto fue 78.827 
millones, siendo el viñe­
do con el 47%, seguida 
de los cereales con el 15% 
y las hortalizas el 10,6%. 

En concepto de sub­

venciones la delegación 
provincial de Agricultura 
y Medio Ambiente, con­
cedió 14.339 millones de 
pesetas, destinadas a los 
cultivos de cereales, le­
guminosas, cultivos in­
dustriales, viñedo y cul­
tivos forrajeros. 

En lo que respecta a 
los ingresos del sector 
ganadero, los ingresos 
totales en el año 1999 as­

cendieron a 86.564 millo­
nes, de los que 81.974 
proceden del producto 
bruto y 4.590 de subven­
ciones, 

El ganado que más in­
gresos generaron fueron 
el vacuno, con 35.447 mi­
llones, con el 36%, el por­
cino, 25649 millones, el 
34%, y el ovino con 
10.954 millones, con el 
12%. 

^%iñh-': 

La delegada de Agricultura, Mercedes Gómez, presentó los datos. 
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CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

Delegación de la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente de Cuenca va a 
iniciar un estudio para 
modernizar y mejorar el 
cultivo del mimbre en la 
provincia conquense, en la 
que se genera más del 80% 
de la producción nacional, 
con una recolección de 10 
millones de kilos de mim­
bre verde, que suponen 
unos ingresos para los pro­
ductores de en tomo a 350 
millones de pesetas al año, 
según los 
datos facilita­
dos por el 
delegado, José 
Carricondo. 

Con este 
estudio para 
modernizar y 
mejorar 
técnicas 
cultivo 
mimbre 

La proyincia genera 

Agricultura modernizará el 
cultivo del mimbre en Cuenca 
Uno de los principales problemas del sector es el pequeño 

tamaño de las parcelas, entre 0,5 y 2 hectáreas 

las 
de 

del 
(que 

se va a desarrollar en el 
Centro de Capacitación y 
Experimentación de Alba-
dalejito), se pretende ofre­
cer posibles soluciones a la 
problemática que sufre en 
estos momentos el sector, 
que pasan también por la 
agrupación de los cultiva-
dores para tener acceso a las 
ayudas y por intentar redi-
mensionar las explotacio­
nes. 

En estos momentos, los 
principales problemas a los 
que se 

enfrentan los producto­
res son el pequeño tamaño 

Cuenca tenía en 
el año 99 en 
tomo a 665 
hectáreas 

dedicadas a este 
cultivo 

de las parcelas (que oscila 
entre 0,5 y 2 hectáreas, aun­
que algunas pueden medir 
sólo 250 metros cuadrados) 

que tiene 
como conse­
cuencia una 
mala o nula 
m e c a n i z a ­
ción, que 
repercute en 
unos altos 
costes de 
cultivo. 
As imismo, 
tienen que 

hacer frente a una escasez 
de mano de obra (especial­
mente para las tareas de 
recolección), a una gran 
inestabilidad en los precios 
y a la competencia de otras 
fibras, entre entre las que se 
encuentran la médula, el 
jiirvco y el plástico, que han 
desplazado los productos 
derivados del mimbre del 
gran consumo. 

En todo caso, el mimbre 
producido en Cuenca tiene 
una altísima calidad por lo 
que es muy apreciado en los 
mercados existentes en la 
actualidad, tanto nacionales 

como internacionales, por­
que se da la circunstancia 
de que el 60% de la produc­
ción se envía fuera de Casti­
lla-La Mancha para su 
transformación .artesanah, 
principalmente a Valencia, 
Salamanca y Jaén y a países 
como Alemania, Holanda, 
Francia y Portugal. 

Sin embargo, parece 
paradójico que en una pro­
vincia en la que se genera 
más del 80% de la produc­
ción nacional no se haya 

desarrollado una actividad 
artesanal potente, puesto 
que solamente se manufac­
turan en las zonas de pro­
ducción en tomo a 50 y 60 

"toneladas de mimbreTseoí y 
listo para trabajar. No obs­
tante, la transformación pri­
maria o pelado es un impor­
tante factor de ocupación 
laboral en las comarcas 
donde está implantado. 

En este sentido, Carri­
condo destaca la importan­
cia de este cultivo como 

complemento de la renta de 
los agricultores y porque 
favorece el asentamiento de 
la población en zonas en 
que no es abundante, por la 
mano de obra que genera y 

, pór'la réntáljilidad que ofre­
ce a los productores, ya que 
es un cultivo de regadío del 
que se obtienen unos 15.000 
kilos por hectárea de mim­
bre verde, que se queda en 
unos 5.000 kilos jxjr hectá­
rea una vez limpio y seco. 

La provincia de Cuenca 
tem'a en el año 1999 unas 

665 hectáreas dedicadas a 
este cultivo, cuya producción 
se localiza en Jos regadíos tra­
dicionales de ribera de La 
Alcarria y de las distintas 
comarcas en las que se divide 
La Serranía conquense, en 
tanto que *los póncipales 
municipios productores son 
Villaconejos de Trabaque; 
Albalate de las Nogueras; 
Cañamares; Cañizares y 
Beteta. 

Por comarcas, la mayor 
superficie cultivada se 
encuentra en La Alcarria, con 
un total de 265 hectáreas; 
seguida de la Serranía Alta, 
con 223 hectáreas; de la Serra-
rua Media; con 171 hectáreas 
y de la Serrémía Baja, en la 
que solamente se cultivan 6 
hectáreas. 

Cuenca es además una de 
las pocas provincias españo­
las en las que se ha manteni­
do el mimbre, después de 
que en la década de los años 
60 registrase un fuerte des^-
censo como consecuencia de 
la importanción de otro tipo 
de fibras similares o sustítuti-
vas, lo que originó que. la 
superficie nacional cultivada 
descendiera desde las 3.400 
hectáreas que se registraban 
a comienzos del periodo a 
sólo 1.600 hectáreas. 

REDACCIÓN 

C-LM 

La producción remolachera 
de Albacete ascenderá en 
esta campaña a 419.000 
toneladas. La producción 
remolachera de la zona 
centro ascenderá a unas 
419.000 toneladas en la 
campaña 200/01 segiin el 
aforo realizado de semilla 
distribuida a las dos azuca­
reras que operan en Casti­
lla-La Mancha. 

Estos datos fueron anali­
zados en la reunión mante­
nida en Albacete en la sede 
de la Asociación Provincial 
Remolachera de Albacete, 
en la que estuvieron pre­
sentes los delegados de 
Azucareras Reunidas de 
Jaén (ARJ) y de Azucarera 
Ebro Agrícolas, Juan José 
Delgado Pulido y Carlos 
Alonso Jiménez, respecti­
vamente, así como los 
representantes de las aso-

La producción remolachera de 
Albacete ascenderá a 419 tm. 

La superficie en Albacete y Cuenca ascenderá a 3*265 has, 
en Ciudad Real a 2.049 hectáreas y 589 en Toledo 

ciaciones remolacheras de 
Toledo, Ciudad Real y 
Albacete con Jesús Mendo­
za España, Jesús García 
Motos y Juan Miguel 
Rodríguez. 

De esta forma, la semi­
lla de remolacha distribui­
da, la superficie de produc­
ción estimada para la zona 
de Albacete-Cuenca ascen­
derá a 3.265 hectáreas, en 
Ciudad Real a 2.049 hectá­
reas y por último 589 en 
Toledo. 

De acuerdo con estos 
datos y multiplicando la 
media de la serie histórica 
de producción en la zona 

centro, las estimaciones de 
producción para la presen­
te campaña son de 234.000 
toneladas para las provin­
cias de Albacete y Cuenca, 
146.000 en Ciudad Real y 
39.000 toneladas en Toledo, 
lo que arroja una previsión 
de 419.000 toneladas en 
total con arreglo a la semi­
lla distribuida. 

En cuanto al estado del 
cultivo pese a las adversas 
condiciones que se registra­
ron durante la siembra y 
que han retrasado el desa­
rrollo biológico de la plan­
ta, en la actualidad la remo­
lacha presenta unas condi­

ciones normales con sufi­
ciente cantidad de planta, 
aunque desde las asociacio­
nes se advierte a los culti­
vadores que se están regis­
trando las primeras pues­
tas de pulgones. 

Según la información 
facilitada por los delegados 
de las industrias azucare­
ras, la duración de la cam­
paña de molturación de 
remolacha en las distintas 
factorías se reducirá sensi­
blemente ante la disminu­
ción de cuota de produc­
ción respecto al año ante­
rior, por lo que se estima 
una campaña de un mes 

aproximadamente en la 
factoría de Linares pertene­
ciente a ARJ y de dos meses 
en la fábrica de Linares 
perteneciente a ARJ y de 
dos meses en la fábrica de 
Ciudad Real, propiedad de 
Azucarera Ebro Agrícolas. 
Por último, como es tradi­
cional en todas las campa­
ñas, las industrias facilita­
ron la información sobre las 
negociaciones realizadas 
con bancos y distintas enti­
dades de crédito para la 
solicitud de anticipos de 
campaña por parte de los 
cultivadores. 

Las entidades firmantes 

de dichos convenios con 
ARJ son Banesto, BCH y 
CCM, mientras que con 
Azucarero Ebro Agrícolas 
suscriben dicho acuerdo 
BBVA, BCH, Banco Santan­
der, Banesto y CCM. 

Por otra parte, en la reu­
nión mantenida entre los 
representantes de las aso­
ciaciones remolacheras y 
las industrias, se informó 
del convenio de colabora­
ción suscrito con la Escuela 
de Ingenieros Agrónomos 
de la Universidad de Casti­
lla- La Mancha y el Servicio 
de Asesoramiento de Ries­
gos del Instituto Técnico 
Agronómico Provincial 
(ITAP), con el fin de sumi­
nistrar hídricas de la remo­
lacha durante su cultivo a 
fin de compatibilizar el 
ahorro de agua con la ren­
tabilidad de las produccio­
nes, optimizando las dota­
ciones de riesgo. 
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El vacuno, estrella en Fiaga 2000, 
con la subasta del 95% de sus reses 

TAÑÍA MONTORO 

Toledo 

La concejala de Ferias y 
Mercados, María José Pé­
rez Lozano ha comentado 
que Fiaga 2000 ha sido un 
éxito rotundo ya que "no 
sólo se han cumplido las 
expectativas en cuanto a 
la afluencia de público, lo 
que ha repercutido en la 
recaudación acumulada, 
sino que también la orga­
nización y disposición de 
los diferentes expositores 
ha permitido un gran ni­
vel de participación, en 
especial en las 
subaátás de ga­
nado", activi­
dad que esta 
misma fuente 
informó de que 
iba a ser la 
gran novedad 
para este año. 

A l r e d e d o r 
de 26.000 per-
soiñ'as hárf ácü-'"" " '•"< 
dido del 13 al 16 de mayo 
a la XV Feria Nacional In­
dustrial, Agrícola y Gana­
dera celebrada en Talave-
ra de la Reina, "aunque 
todavía resulta muy difí­
cil ofrecer una cifra real 
de la recaudación obteni-
da;'porque entre las entra-

El sector del ovino manchego ha sido el que peor resultado ha 
obtenido'Con una subasta de y tan sólo, el 60% de las cabezas 

das también había invita­
ciones", según comentó la 
concejala. 

El sector estrella de 
Fiaga, la subasta de gana­
do respondió con unos re­
sultados más que excelen­
tes, sobre todo para el ga­
nado vacuno, del que se 
subastó el 95% de las pie­
zas presentadas. Para los 
ganaderos el resultado ha 
sido en parte una sorpresa 

dado que el 
vacuno es el 
sector más 
difícil de sa­
car adelan­
te, pero por 
otra parte 
achacan la 
buena aco­
gida y por 
tanto venta 

,„'^.^JJe,4a^re^es 
"al haber tenido una bue­
na primavera", comentó 
María José Pérez Lozano. 
Por su parte el gerente ad­
junto veterinario de la fe­
ria, Ignacio Morales, ha 
informado que los precios 
que han alcanzado dentro 
del vacuno; los Limusi-

Fiaga 2000 ha 
aco^;^ cerca de 

26.000 
visitantes, cifra 

que supera la del 
año pasado 

Los ganaderos castellano-manchegos participaron activamente en la actividad de las subastas de reses. 

las rondado las cabezas del ferias y mercados como el 
las vacuno Charles, todas 

machos, han sido de entre 
350.000 y 396.000 pesetas 
con un volumen de ventas 
del 80%. 

nes, variaron entre 
350.000 pesetas y 
425.000 la cabeza más co­
tizada. Dentro de los ma­
chos sólo ha quedado una 
pieza sin subastar, mien­
tras*' t^ei 4*1 v*rtla. "dfe Aa»i-» 
hembras ha sido del 
100%. 

En este mismo sector, 
los machos.Avílenos han 
alcanzado una cifra de 
139.000 pesetas de máxi­
mo, frente a una media de 
117.885 pesetas de media. 

Y-los precios que han 

gerente adjunto veteri­
nario de Fiaga, han mani­
festado su contento por el. 
resultado global de la fe­
ria. Así "tanto el apartado 

Respecto a las vacas deün-ganaxieíp,vjcomo la feria.. 

Cata final de 
los quesos 
manchegos 

paira la Gran 
Selección 

REDACCIÓN 

raza Fleckvieh sé han lle­
gado a subastar el 80%. El 
resto de los sectores, el del 
ovino precoz, ha alcanza­
do el 100% y el que peor 
salida ha manifestado ha 
sido el del ovino manche­
go con un 60%. 

Tanto la concejala de 

artesanal, con su muestra'-
de utensilios y torno di­
dáctico han servido para 
promocionar aspectos que 
forman parte de la cultura 
talaverana, de ahí la im­
portancia de que se cele­
bren este tipo de actos", 
concluyó la concejala. 

C-LM 

La cata final de los quesos 
manchegos que participan 
en la Gran Selección ha te­
nido lugar el pasado miér­
coles en Valdepeñas. Se 
trata de la tercera de las 
catas de selección de fase 
final de estos premios con-
los que se galardonan, 
además de lo quesos man­
chegos, los mejores vinos, 
las mieles y los aceites de 
oliva-virgen de la región. 

En esta edición de la 
Gran Selección se han pre­
sentado un total de 332 so­
licitudes, doce más que en 
el año anterior. En el caso 
del queso manchego en es­
ta edición han participado 
cinco marcas más que en el 
año pasado. 

Gabe ..tsojrdar ^. que,, de 
las 332'-ímarcaqspt)^aAtftioi 
das para participarRftBnilmis 

1^ Graa Selección, el roayoj- -̂  
i númfertf' de -participantes/^'^ 
i 220 los reúne el vin0-.,j aoasD 

-En fiíéitfij dter^WPefiéib 
i haniprepeB^ad<i>33§ipifífdy.ftin 
i tos y en la categoría de 
I miel 18 muestras. La cata 
i final de la miel tiene lugar 
i el 19 de mayo en el Centro 
: Apícola de Marchámalo. 

ECONOMÍA Y EMPRESAS ijr;'.;'j uf- ..fiJrtiJB y^q 

SfijnáñliÚQ de Información Financiera DE CASTILLA-LA MANCHA 

ya está en los mejores kioskos de Madrid 
ALENZA, 20 
STA. ENGRACIA-BRAVO MURILLO 
BRAVO MURILLO, 98 
bOMANDANTE ZORITA, 30 
ORENSE, 2 
GRAL. PERÓN, 16 
P° CASTELLANA, 164 
PL. CUZCO 
FCO. GERVÁS, 8 
C. HAYA-B. MURILLO 
PL DE CASTILLA 
AGUSTÍN DE FOXÁ, 32 
SERRANO, 108 
DIEGO DE LEÓN, 24 
DIEGO DE LEÓN, 46 
JUAN BRAVO, 40 

CONDE DE PENALVER, 62 
CONDE DE PENALVER, 30 
GOYA, 63 
GOYA, 51 
ALCALÁ, 131 
NARVAEZ, 2 
ALCALÁ, 185 
R Í O S ROSAS, 57 
JOSÉ ABASCAL, 58 
EDUARDO DATO, 19 
PL. STA. BARBARA, 4 
RECOLETOS, 1 
PL. DE LA INDEPENDENCIA, 2 
PL; DE LA INDEPENDENCIA, 10 
CIBELES-CORREOS 
CIBELES P° DEL PRADO 

- PL. DE LAS CORTES, 6 
- ALCALÁ, 25 
-PTA. DELSOL, 13 
- PTA. DEL SOL, 11 
- PTA. DEL SOL, 8 
- R DE ISABEL 11, 8 
- QUINTANA - FERRA2 
-PRINCESA, 82 
- PRINCESA, 70 
- PRINCESA, 56 
- PRINCESA, 23 
- GRAN VIA, 78 
- GRAN VIA, 38 
- MONTERA-GRAN VIA 
-ALCALÁ, 46 
- KIOSCO DE AUTO RES 
- GLTA. DE CUATRO CAMINOS, 5 
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Marcelino Alonso 
TAV^I^ BROKERS C o ^ 

La necesidad de hacer 
copias de seguridad 

Hoy en día no se concie 
ninguna actividad en la 
que no se utilice algún sis­
tema informático como 
parte esencial de la mis­
ma. Es por tanto más que 
posible, que un día por u-
na razón o por otra los da­
tos acumulados en ellos 
puedan sufrir daños y en 
algunos casos su perdida 
total. En ese supuesto, de­
beríamos pensar que pa­
saría con nuestra empresa 
y prevenir con tiempo to­
mando las medidas nece­
sarias. 

Muchas empresas in­
formáticas aprovechan la 
circunstancia para ofrecer 
y cobrar sus soluciones. 
En la mayor parte de los 
casos unas adecuadas me­
didas internas en la orga­
nización de copias garan­
tizan la continuidad del 
trabajo. 

Es muy fácil copitar los 
datos, pero relativamente 
difícil organizar un siste­
ma de copias de seguri­
dad que funcione de for­
ma correcta y fiable en la 
práctica y además mante­
nerlo de forma duradera. 
Aunque esta tarea debe 
ser organizada por un es­
pecialista, su control será 
el nivel de la gerencia. 

Hay que partir de la 
base que las copias de se­
guridad también pueden 
fallar, bien por un defecto 
en la grabación de los fi­
cheros, de posibilidad de 
lectura de la cinta, de 
compatibilidad de los sis­
temas o del propio soft­
ware. Es pues necesario 
partir de una estrategia a-
decuada, que considere 
todas las hipótesis muy 
especialmente la más pro­
bable y las más peligrosas. 

Se puede hacer un 
Back-up completo diario, 
ello proporciona la certeza 
de no tener que hacer una 
selección, pero se necesita 

mucho tiempo y mucha 
memoria. Uno se puede 
decidir sólo por las modi­
ficaciones. Por último, o-
tra alternativa sería hace-

** Es muy fácil 
copiar datos 
pero díficil 

organizar un 
sistema 

de copias" 

ar una copia parcial de los 
registros o datos más im­
portantes, es necesario 
pensar muy bien lo que se 
quiere salvar. 

En una red, debe ser el 
administrador quien or­
ganice el back-up, pero los 

"Se puede hacer 
un Back'Up 

completo 
diario, pero 

necesita mucha 

memoria 
f> 

usuarios deben ser cons­
cientes de salvar sus pro­
pios datos. Los medios a 
emplear dependerán en 
mucho del volumen de 
datos a guardar, lo que si 
es cierto que a la organiza-

^ ^ ^ 

"Hay que partir 
de la base de 
que las copias 
de seguridad 

también 
pueden fallar" 

ción gráfica creciente, los 
ficheros y el software res­
pectivo requieren cada 
vez más capacidad de me­

moria. Según la Ley de 
Murphy "todo lo que pue­
de salir mal va a salir 
mal...", vale también para 
el campo de la informáti­
ca. 

Recientes sucesos co­
mo el virus I love yo, po­
nen de manifiesto la im­
prescindible certeza de 
contar con una copia o 
mejor copias fiables inclu­
so en las situaciones más 
adversas. Para ello ade­
más de la copia de seguri­
dad diaria (mejor dos), se 
debe garantizar el acceso 
ininterrumpido de co­
rriente eléctrica en el mo­
mento delicado de la co­
pia. 

Como todo lo que tiene 
un riesgo económicamen­
te cuantificable se puede 
asegurar, existe el deno­
minado "seguro de avería 
de maquinaria y equipos 
electrónicos" compren­
diendo los daños o pérdi­
das materiales de estos e-
quipos debido a múltiples 
causas. Como comple­
mento optativo hay múlti­
ples garantías, que se di­
señan según las necesida­
des del usuario, entre o-
tras: 

-Reparaciones urgen­
tes: horas extras, trabajos 
nocturnos o en días festi­
vos, envío urgente de pie­
zas, etc 

-Utilización de otra ins­
talación de procesos de 
datos ajena. 

-Portadores externos 
de datos: Los gastos re­
queridos para reponerlos, 
reemplazándolos por o-
tros nuevos y los gastos en 
concepto de horas de tra­
bajo de introducción de 
los datos necesarios para 
recuperar la información 
contenida en ellos, si co­
mo consecuencia de un si­
niestro cubiero en póliza, 
los portadores externos 
resultan dañados. 

Bernardo Sevillano Mâ^̂  
Abogado Socio-auditor de Ĉ^̂  

Transmisión de 
valores (I) 

El intento de simplificar el 
anterior Impuesto de la 
Renta de las Personas Físi­
cas y la necesidad de adap­
tar nuestra legislación a la 
de otros países de la Unión 
Europea ha obligado al le­
gislador a llevar a cabo una 
reforma general del IRPF 
mediante la Ley 40/1998 y 
el Real Decreto 214/1999. 
Como el resto de los com­
ponentes del impuesto, la 
tributación de los incre­
mentos y disminuciones 
de patrimonio ha sufrido 
numerosos cambios en la 
nueva Ley, la cual entró en 
vigor en el ejercicio 1999. 
Ciñéndonos al tema que 
nos ocupa, el primer cam­
bio relevante es la sustitu­
ción de la denominación 
de "incrementos y dismi­
nuciones de patrimonio" 
por el de "ganancias y pér­
didas patrimoniales", tér­
mino que aplicaremos en 
lo sucesivo. 

El vigente Texto Legal, 
continuando el esquema 
de su antecesor, parte de u-
na norma general, cuyos 
pilares básicos para calcu­
lar la ganancia o pérdida 
patrimonial son los valores 
de adquisición y transmi­
sión, para posteriormente, 
exponer una serie de nor­
mas específicas de valora­
ción. Es en este apartado 
donde se encuadran las 
transmisiones a título one­
roso de valores o participa­
ciones no admitidos a ne­
gociación. 

El artículo 35.1.b) de la 
Ley dice textualmente que 
de la transmisión de este ti-
p)0 de valores "la ganancia 
o pérdida se computará 
por la diferencia entre el 
valor de adquisición y el 
valor de "transmisión". En 
cuanto al valor de adquisi­
ción habrá que atenerse a 
la norma general, no así en 
cuanto al de transmisión, 
que, según el texto legal, y 

"Salvo prueba de que el 
importe efectivamente sa­
tisfecho se corresponde 
con el que habrían conve­
nido partes independien­
tes en condiciones norma­
les de mercado, el valor de 
transmisión no podrá ser 
inferior al mayor de los 
dos siguientes: 

- El teórico resultante 
del balance correspondien­
te al último ejercicio cerra­
do con anterioridad a la fe­
cha de devengo del Im-

Elvídordela 
capitaUzación 
de resultados 
se modifica el 

tipo del 12,5% al 
20% 

puesto. 
- El que resulte de capi­

talizar al tipo del 20% el 
promedio de los resultados 
de los tres ejercicios socia­
les cerrados con anteriori­
dad a la fecha de devengo 
del Impuesto". 

Transmisión y adqui­
sición 

Un primer problema 
que nos encontramos es 
que la prueba de que el va­
lor de transmisión se co­
rresponde con el que ha­
brían convenido partes in­
dependientes en condicio­
nes normales de mercado, 
corresponde al propio suje­
to pasivo transmitente; te­
ma tan arduo y complica­
do que la misma Admi­
nistración llegó a afirmar 
que en este tipo de valores 
no existe realmente un va­
lor de mercado (DGT 14-1-
85). 

El valor teórico al que 
hace referencia la nueva 
Ley es el del último ejer­
cicio cerrado antes de la fe­
cha de la transmisión, en 

vez del resultante del últi­
mo balance aprobado por 
el que se guiaba la deroga­
da Ley del IRPF. Este cam­
bio supone que ya no hace 
falta que el último ejercicio 
cerrado esté aprobado, con 
lo cual el ejercicio sobre el 
que se calculará el valor te­
órico de los títulos será el 
inmediatamente anterior a 
aquel en el que se declara 
la ganancia o pérdida pa­
trimonial. 

En cuanto al valor de 
capitalización de resulta­
dos se modifica el tipo del 
12.5% al 20%. Otro cambio 
importante es que el nuevo 
texto legal incorpora la ex­
presión "resultados", en 
vez de la de beneficios de 
la ley anterior. Esto supone 
que la capitalización se e-
fectuará sobre el promedio 
de resultados, incluyendo 
tanto los beneficios como 
las pérdidas. 

Los beneficios deben 
entenderse en su concepto 
contable, sin que proceda 
tener en cuenta los ajustes 
fiscales (DGT 9-4-97). 

La referencia siguen 
siendo "los tres ejercicios 
cerrados", aunque algunas 
contestaciones de la DGT 
interpretan que los ejer­
cicios deben estar también 
aprobados. 

Novedad de transcen­
dencia para el adquiriente 
de estos valores es que su 
valor de adquisición a la 
hora de calcular una posi­
ble ganancia o pérdida pa­
trimonial en una futura 
venta, deberá ser el mismo 
que el de transmisión del 
antiguo propietario. 

El objeto de esta nor­
ma es evitar que una mis­
ma renta sea gravada dos 
veces, situación que venía 
ocurriendo con la antigua^ 
Ley, al tomar como valo­
res de transmisión y de 
adquisición impjortes dife­
rentes. 
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El Consejo Superior de Cá­
maras de Comercio ha pu­
blicado su tercer informe 
sobre la adaptación al euro, 
destacando que, tras el pri­
mer año de funcionamien­
to del euro, el 65% de las 
empresas considera que la 
implantación tiene más 
ventajas que inconvenien­
tes, frente al 56% y 63% que 
así lo estimaba a comien­
zos de 1998 y 1999, respec­
tivamente. 

A nivel regional, las em­
presas que señalan estar 
adaptadas al euro son un 
51%, mientras que la me­
dia nacional es del 39%, es 
decir, 12 puntos superior. 
Las empresas no adap­
tadas, un 78% prevén con­
seguirlo antes del 1 de ene­
ro del 2002 y el resto a par­
tir de dicha fecha. Respecto 
a la cuantía de la adapta­
ción, el 47% de los empre­
sarios castellano-manche-
gos señala que le ha costa 
entre 250.000 y 1 millón de 
pesetas. Un 19% apunta 
que el coste ha sido de me­
nos de 250.000 pesetas y un 
34% más de un millón de 
pesetas. 

El 65% de los castellanos 
dice en la encuenta que ya 
tiene sus precios en euros y 
pesetas frente al 49% a ni­
vel nacional. 

Por otro lado, casi las 
tres cuartas partes de los 
empresarios considera que 
disponen de la información 
adecuada sobre los efectos 
en su empresa derivados 
del euro, cuando el 1998 so­
lamente eran el 28%. Única­
mente un 25% de los en-
cuestados manifiesta un 

Informe del Consejo S^ 

Un 51% de las firmas 
señalan estar adaptadas 

Las empresas del sector industrial son las más optimistas ante la introducción del euro. 

grado de conocimiento su­
ficiente. 

Algo más de la mitad de 
las empresas (58%) ya ha 
realizado una estimación 
sobre el coste de adaptación 
a la moneda única europea. 

Se constata una progresi­
va reducción en la previ­
sión del gasto derivado de 
dicha adaptación, de modo 
que el 33% de dichas em­

presas ha invertido o espe­
ra invertir menos de 
250.000 pesetas (frente al 
26% de hace un año); mien­
tras que el porcentaje de 
empresas para las que ha 
supuesto, o supondrá, más 
de un millón de pesetas se 
ha reducido del 33% de co­
mienzos del 99 al 27% ac­
tual. 

En términos temporales. 

también se perciben paula­
tinamente menores dificul­
tades, de modo que para el 
88% de los empresarios la 
introducción del euro en su 
empresa no ha conllevado, 
o espera que conlleve, más 
de un año, frente al 84% 
manifestado a comienzos 
de 1999. 

De otra parte, a finales 
de 1999 el 39% de las em­

presas se encontraba defini­
tivamente adaptado al eu­
ro, frente al 11% manifesta­
do hace un año. También el 
79% de las empresas que 
aún no han realizado el 
proceso de adaptación lo 
espera llevar a cabo antes 
de la entrada en circulación 
de euros en monedas y bi­
lletes, es decir, antes del 1 
de enero del 2002. Sólo un 

21% tiene previsto dejar la 
adaptación del euro para el 
momento final (1 de enero 
del 2002). 

A comienzos del año 200 
una de cada dos empresas 
españolas ya tiene sus pre­
cios expresados en pesetas 
y en euros.La gran mayoría 
de los encuestados (81%) 
señala que sus precios no se 
verán modificados por mo­
tivo del euro, reforzando 
con ello la tendencia de es­
tabilidad reflejada en la en­
cuesta del año anterior 
(77%). 

Los principales proble­
mas o dudas que se plante­
an las empresa españolas 
sobre el euro hacen referen­
cia al redondeo (37%), con­
tabilidad (32%), informáti­
ca (30%) y conversión de 
precios (25%). 

Las empresas del sector 
industrial son las más opti­
mistas ante la introducción 
del euro. Además de dfefi'óh 
ner de mayor infóVrhycióW, 
son las que más rápida­
mente" éé'.Káfi atía^ttádÓ-'ó^ 
esperan adaptarse a la mo­
neda única europea.' '' -

Las actividades de' cB '̂ 
mercio, turismo y hostele­
ría han experimentado un 
significativo avance en su 
grado de concienciación y 
preparación respecto de los 
resultados obtenidos hace 
un año, pero continúa sien­
do las menos preparadas. 
No obstante, se trata de las 
actividades cuya adapta­
ción es más sencilla y me­
nos costosa, y en las cuales 
una adaptación temprana 
al euro es, en términos ge­
nerales, menos ventajas. 

La Cecam difunde un código de 
buenas prácticas en las empresas 

REDACCIÓN 

C-LM 

La Confederación Regio­
nal de Empresarios de 
Castilla-La Mancha está 

. impartiendo simposios 
formativos para mediado­
res que, en cada una de la 
Federaciones Empresaria­
les integradas a Cecam, 
puedan asesorar a quie­
nes así lo soliciten sobre 
las dudas que les surjan 

acerca de los compromi­
sos adquiridos a conse­
cuencia de la adhesión al 
"Código de Buenas Prác­
ticas para el Euro". 

Asimismo, los técnicos 
de las propias federacio­
nes formados por la Con­
federación en colabora­
ción con las Dirección Ge­
neral de Consumo de 
Castilla-La Mancha, ten­
drá capacidad para orien­
tar a los empresarios so­

bre todo a los comercian­
tes, sobre el buen uso de 
la etiqueta identificativa 
de adhesión o "Eurologo" 
y los requisitos que ha­
brán de cumplir para pre­
sentarla en sus estableci­
mientos, con las consi­
guientes garantías que 
ello significa para los 
clientes. A través de este 
programa, empresas y co­
mercios deberán facilitar 
a sus clientes, básicamen­

te, los precios de los pro­
ductos y servicios que 
ofrecen tanto en pesetas 
como en euros, con la po­
sibilidad de incluir tam­
bién la aceptación del pa­
go en las cantidades ex­
presadas en esta moneda 
mediante tarjeta de crédi­
to o cheques, así como 
una serie de facilidades 
que harán menos compli­
cado el tránsito a la mone­
da euro. La Confederación de Empresarios propueve jornadas euro. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 
El mercado inmobiliario 
de los negocios creció cla­
ramente en el sector in­
dustrial durante el pasado 
ejercicio, incrementando 
el precio de las naves in­
dustriales (un 13%) por 
encima de las oficinas (cu­
yo precio aumentó un 
3,4%) y locales comercia­
les (un 4% más), consta­
tando el auge de la econo­
mía industrial por encima 
de los negocios en Casti­
lla-La Mancha. 

Concrefamente el pre­
cio de las naves industria­
les, que experimentan una 
demanda creciente, se ci­
fró en 1999 en 61.600 pese­
tas el metro construido, 
un 13% más que el pasado 
año. El alquiler medio de 
las naves fue de 529 pese­
tas por metro y al mes. La 
provincia con precios más 
elevados en este apartado 
fiji,̂ , Tpledo con 68.000 pe­
setas de media por metro 

Guadalajara con 62.000. 
De otro lado, el merca-

dpK de, oficinas también 
continuó experimentando 
durante 1999 un ritmo cre­
ciente en sus ventas, aun­
que menor, que provocó 
como señalábamos un in­
cremento de precios de un 
3,4%, distando de forma 
notoria con el registrado a 
nivel nacional, que superó 
el 15% y más de un 23% 
en las grandes capitales, 
según datos de la consul­
tora RR. de Acuña & Ass. 

El precio medio del 
metro cuadrado de las ofi­
cinas alcanzó en las capi­
tales de la región de 
137.800 pesetas/m2, des­
tacando Guadalajara co­
mo la provincia con pre­
cios más elevados, de 
153.000 pesetas el m^. Este 
montante es un 18% infe­
rior al de la media na­
cional. 

Continúan siendo sin 
embargo Toledo y Albace­
te las que por barrios, al­
canzan precios "astronó­
micos por este tipo de in­
muebles, llegando a alcan­
zar las 500.000 pesetas/m2 
en zonas de la Avenida de 
Europa y en Santa Bárba­
ra", según señalaban 

El mercado inmoM^ 

El precio de las naves industríales 
aumentó un 13% en la región 

Las oficinas registraron precios medios de 137*800 ptas/rn^ 
aunque en barrios de Toledo y Albacete llegaron al medio millón 

PRECIO DE OFICINAS Y LOCALES EN LA REGIÓN (FuonleRR. de Acuña & Ass. 

EN CAPITAL 
(tipo medio) 
LOCALES 

COMERCIAL. 
Precio venta 

Precio alquiler 

Número local. 

onciNAS 

Precio venta 

Precio alquiler 

Demanda 

ALBACETE 
(Pts/m^ constr) 

142.000 

1.100 (mes) 

8.600 

128.000 

810 (mes) 

CRECIENTE 

CIUDA REAL 
(Pts/m^ constr) 

140.000 

1.175 (mes) 

3.500 

144.000 

775 (mes) 

CRECIENTE 

CUENCA 
(Pts/m2 constr) 

159.000 

1.100 (mes) 

3.118 

140.000 

800 (mes) 

CRECIENTE 

GUADALAJARA 
(Pts/m^ constr.) 

160.000 

1.225 (mes) 

3.800 

153.000 

900 (mes) 

CRECIENTE 

Datosl997) 

TOLEDO 
(Pts/m^ constr.) 

150.000 

1.100 (mes) 

5.500 

135.000 

825 (mes) 

CRECIENTE 

fuentes de la inmobiliaria 
Acrópolis. En Albacete, la 
dinámica del mercado de 

El precio de los 
alquileres de 

oficinas 
osciló entre 

las 800 y 1000 
ptslm^lmes 

oficinas se ha orientado 
durante el último año, co­
mo venía ocurriendo, ha-

4 ^ ^ 
^l precio medio 

de los locales 
comerciales en 

la región fue 
de 112 A46 

pts/m^ 

cia el traslado de estableci­
mientos ubicados ante­
riormente en entreplantas 
a plantas bajas, lo que ha 

hecho incrementar sus 
precios, que en zonas cén­
tricas de la capital como la 
Plaza del Altozano han 
llegado a las 300.000 pese­
tas el metro cuadrado en 
venta. Los precios de ven­
ta de oficinas tipo medio 
en la capital toledana fue 
durante 1999 de de 
135.000 pesetas/m^, un 
3,7% más que durante 
1998. El precio medio del 
alquiler de los mismos fue 
de 825 pesetas/m2/mes, 
mientras que en 1998 fue 
de 775. En zonas revalori-
zadas como las menciona­
das el alquiler alcanzó las 
1.500 pesetas/m2/mes. 

El stock existente la ac­
tualidad está muy en con­
sonancia con la demanda 
en Guadalajara, Ciudad 
Real y Cuenca, no así en 
Albacete y Toledo, donde 
la oferta es más baja en las 
zonas tradicionales de co­
mercio, situadas en Alba­
cete en Calle Rosarito, Pla­
za del Altozano, Tesifonte 
Gallego, entre otras, y en 
Toledo, desplazadas muy 
"bruscamente", desde 

Guadalajara y Toledo acomodan sus oficinas en viviendas. 

1996, del Casco antiguo al 
barrio de Santa Teresa y 
Avenida Europa. 

Un hecho a destacar en 
la compra de oficinas en 
Castilla-La Mancha es la 
habilitación de viviendas 
para usos comerciales. Las 
provincias que más abu­
san de esta medida son 
Guadalajara y Toledo. En 
esta última provincia, el 
90% de las mimas se en­
cuentran en pisos de uso 
doméstico. 

En Albacete, el precio 
medio de venta de una 
oficina fue durante el pa­
sado ejercicio de 128.000 
pesetas el metro cuadra­
do, experimentando el 
mayor crecimiento de las 
cinco provincias con un 
4,6%. El precio de los al­
quileres lo superó con un 
aumento del 15,7%, fiján­
dose el precio en 810 pese­
tas el metro cuadrado por 
mes. 

En Ciudad Real las ofi­

cinas alcanzaron de media 
las 144.000 pesetas/ m^, 
un 3,2% más que el pasa­
do año. Los alquileres lo 
hicieron en un 6,6%, si­
tuándose en 800 pesetas 
por metro cuadrado al 
mes. En Cuenca la media 
del precio de estos inmue­
bles fue de 144.000 
ptas/m2, lo que supuso 
un incremento del 2,8%. El 
número totales de locales 
comerciales en la región es 
de 112.146. 

Respecto al mercado de 
los locales comerciales el 
precio medio de estos cre­
ció un 4% en Castilla-La 
Mancha, mientras que los 
precios medios de alquiler 
en las áreas de negocios y 
en edificio de uso exclusi­
vo, han crecido durante 
1999 un 17% en Madrid y 
un 22% en Barcelona. "Es­
te hecho está posibilitando 
a que la demanda haya si­
do muy dinámica y conti­
núe siéndolo por su cerca­
nía a Madrid ya que los 
aumentos se han conteni­
do en Castilla-La Man­
cha". 

El precio medio de un 
local comercial en Casti­
lla-La Mancha ha sido en 
1999, según R.R. de Acuña 
Ass. de 112.146 pesetas el 
metro cuadrado construi­
do. Por provincias, los 
precios más elevados los 
registró también Guadala­
jara con 160.000 pesetas el 
metro cuadrado construi­
do (experimentando un 
decrecimiento en los mis­
mos del 1,8%), seguida de 
Cuenca con 159.000 pese­
tas, Toledo con 150.000 pe­
setas y Albacete y Ciudad 
Real con 142.000 y 140.000 
pesetas respectivamente. 

La provincia de Casti­
lla-La Mancha con más 
número de locales comer­
ciales es Albacete con 
8.600, a gran distancia de 
Toledo con 5.500. 
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Se podrán crear 28 grup̂^̂^̂  

El Leader Plus y el Plroder n 
supondrán 40.000 nüDones 
MúNicA MORENO 

Toledo 
El consejero de Agricultura 
y Medio Ambiente, Alejan­
dro Alonso, ha presentado 
los nuevos programas euro­
peos de Desarrollo Rural, 
Leader Plus y Proder II, y 
del que se podrán benefi­
ciar el 68,7% de los castella-
no-manchegos y el 95% de 
los municipios de Castilla-
La Mancha. Anteriormente 
era el 68% de los munici­
pios y el 43% de la pobla­
ción. 

La inversión prevista 
para los años 2000-2006 
alcanza los 40.000 millones 
de pesetas, un 21,5% más 
que en los últimos cuatro 
años, que ascendió a 32.900 
millones de pesetas. 

Los nuevos retos de la 
Política de Desarrollo Rural 
de la Junta de Comunida­
des son generalizar estos 
programas al máximo de 
población posible; continui­
dad y profundización; 
innovación; respeto al 
medio ambiente, con pro­
gramas sostenibles: iniciati­
va para desarrollar progra­
mas que puedan ser un 
modelo a seguir en otras 
zonas; y complementar lo 
rural con lo urbano. 
. Para la definición de los 
territorios, sobre los que 
actuarán cada fijturo grupo 
de acción local, se han teni­
do en consideración los 
siguientes factores: exclu­
sión de los territorios que 
sobrepasen los 100.000 
habitantes y no lleguen a 
10.000; territorios con 

La inversión prevista para los años 2000-
2006 se ha incrementado en un 21,5% 

Castilla-La Mancha 
N U E V O S PROGRAMAS D E 

DESARROLLO RURAL ^^\i 

'•4̂ ' 
El 95% de los municipios de la región se beneficiarán del Leader Plus y Proder II. 

homogeneidad física (zona 
de montaña, llanura, etc.), 
territorios con homogenei­
dad econó­
mica; terri­
torios con 
homogenei­
dad social; 
t e r r i t o r i o s 
p e r t e n e -
cientes a una 
misma pro­
vincia y 
de te rmina­
dos recursos 

económicos mínimos en el 
territorio (renta, capacidad 
de consumo, etc.) . 

Atendiendo a estos crite-

En la anterior 
política de 

desarrollo rural 

se 
subvencionado 

4.285 proyectos 

rios, un estudio realizado 
por la Universidad de Cas­
tilla-La Mancha y Ceder-

cam (Aso­
ciación que 
aglutina a la 
mayoría de 
los Grupos 
de Acción 
Local de la 
región) seña­
la la posibili­
dad de crear 
28 grupos de 
acción local 

distribuidos de la siguiente 
forma: 6 a grupos en Alba­
cete; 7 en Ciudad Real; 5 en 
Cuenca; 4 en Guadalajara; 

han 

y 6 en la provincia de Tole­
do. 

La Consejería de Agricul­
tura va a abrir una convoca­
toria que permita la creación 
de grupos de acción local. 
La novedad para este año es 
que se tiene que constituir 
como mínimo en un 50% de 
acción local. 

En la anterior política de 
desarrollo rural se han sub­
vencionado 4.285 proyectos, 
de los que 2.676 fueron del 
Leader y 1.509 del Proder. 
Se han realizado actuacio­
nes en formación y empleo, 
turismo rural, pymes- y 
artesanía. 

Amac recibirá 
1.600 millones 
para carencias 

Se destinarán a acondicionamientos de 
caminos de acceso a zonas rurales 

J.M. MIRANDA 

van a realizar para afrontar las 
carencias del tipo B, como son 
caminos inadecuados, y el 70% 
restante vendrá de la Unión 
Europea. 

Con esta asignación queda­
rían prácticamente cubiertas 
todas las carencias reivindica­
das desde la Agrupación de 
Municipios Afectados por 

C e n t r a l e s 

Guadalajara 

El director general de Protec­
ción Civil, Juan San Nicolás, ha 
anunciado a este medio duran­
te ui\a visita realizada a la capi­
tal alcarreña que su departa­
mento contempla una inver­
sión para este año de 1.600 
nüUones de pesetas para el 
acondiciona­
miento de 
canünos en 
todos los acce­
sos a nucleares 
del país, es 
decir, para 
cubrir carencias 
en materia de 
seguridad y 
garantizar así 
una posible huida en el 
supuesto caso de un accidente 
en alguna de las instalaciones 
atómicas del país entre las que 
se encuentran la de Trillo I, en 
el municipio de Trillo, y la José 
Cabrera, en Almonacid de 
Zorita. 

San Nicolás se reunió con 
los dirigentes máximos de la 
política provincial de Guadala­
jara para debatir sobre las nece­
sidades de tipo B de los muni­
cipios situados en el radio de 
acción inmediata a una central 
nuclear. En el encuentro San 
Nicolás dejó claro que la asig­
nación que se va a aportar 
desde su departamento se con­
templa en un Plan Especial 
incluido en ,el Programa Ope­
rativo Local. 

La aportación de Protección 
Civil contempla el 30 % del 
coste de los proyectos que se 

Esta ayuda será 
muy positiva ya 
que contribuirá 

a mejorar la 
seguridad de las 

zonas 

N u c l e a r e s 
( A M A C ) 
según Nico­
lás, quien 
pun tua l i zó 
que hasta el 
momento las 
localidades 
de este radio 
de acdón han 

percibido unos 20.000 millones 
para hacer frente a las carencias 
de tipo A y para el año 2002 
está ^'fevi¿to"'i:jÚi^''^eden 
cubiertas totalihénfe'Ias-tie tipo 
B. 

" 'Para "éf sübdéleéáao del 
Gobierno en Guadalajara, 
Jonás Picado,-ÉSñí a j ^ a será 

• ftiüy pOfeítiVá >jfá't|üé c^tribui-
rá a mejorar la seguridad de 
estas zonas ante una supuesta 
evacuación en caso de acciden­
te nuclear. 

Por otro lado, San Nicolás 
apostilló que el nivel de seguri­
dad de las centrales nucleares 
del país es "óptimo". Se llevan 
a cabo las medidas de seguri­
dad adecuadas y existe una red 
de alerta radiactiva en Protec­
ción Civil que permite dispo­
ner dé 900puntós en ePlerrito-
rlo rtacióiial jjkrá conocer como 
evoluciona la radiactividad. 

Carreteras 

Diputación aprueba 126 
millones para obras en carreteras 

La Comisión de Gobierno de la Diputación Provincial de 
Guadalajara ha aprobado un "Plan de choque" para lle­
var a cabo urgentemente una serie de obras en la red pro­
vincial de carreteras por valor de 126 millones de pesetas. 
Según el presidente de la Diputación Provincial, la red de 
carreteras de Guadalajara, que tiene unos 1.600 kilóme­
tros de vías provinciales, cuenta con unos parámetros de 
calidad muy deficientes tanto respecto a la anchura de las 
vías como a los propios firmes, que están muy deteriora­
dos debido en parte a la escasa inversión realizada en los 
últimos años. La Diputación ha duplicado ahora la inver­
sión en carreteras. Informa J.MM. 

BREVES 

Formación 

Quadalajara recibirá siete millones 
para la realización de cursos 

Más de 1.700 empleados de unas 114 entidades locales de 
la provincia van a participar este año en numerosos cur­
sos de formación del Plan Agrupado de Formación que la 
Corporación ha enviado al Ministerio de Administracio­
nes Públicas (MAP). La oferta, según han informado 
desde la institución provincial, llegará a una treintena de 
municipios más que durante 1999. Los cursos que son 
más reclamados suelen ser relacionados con la utilización 
de aplicaciones informáticas y asuntos técnicos propios 
de las funciones de un secretario interventor. El MAP ha 
concedido más de siete millones de pesetas para la reali­
zación de estos cursos. Informa ]MM. 

Autoempleo 

La Junta da 20 millones para el 
autoempleo en Quadalajara 

La Delegación de Industria y Trabajo há concedido 
durante el primer trimestre de este año veinte millones 
de pesetas para proyectos de autoempleo en la provincia 
de Guadalajara. El hecho de que el autoempleo se esté 
convirtíendo en los últimos años en una de las principa­
les fuentes generadoras de trabajo ha llevado a la Conse­
jería a disponer de una línea de ayudas para llevar a cabo 
programas de formación. Sus beneficiarios pueden ser, o 
bien trabajadores autónomos a título principal que sean 
portadores de un aval de autoempleo, o mujeres que 
emprendan una actividad empresarial por cuenta propia, 
entre otras. Informa J.M.Miranda. 
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Castilla-La Mancha fue lâ ^̂ ^ 

La ocupación creció un 2,95% 
en el primer trimestre del año 

A N A I . MOREIRA 

C-LM 

Durante los tres primeros 
meses del año 2000 el nú­
mero de ocupados creció 
en Castilla-La Mancha en 
16.800 personas en relación 
con el trimestre anterior, 
que en términos porcen­
tuales se traduce ^n un au-

. tnento de 2,95%, el mayor 
de todo el país y más de un 
punto y medio por encima 
de la media nacional. 

Según los datos de la 
Encuesta de Población Ac­
tiva (EPA), a finales de 
marzo el número activos 
en la región era de 680.200, 
de los que 586.500 estaban 
ocupados y 93.700 parados. 

En el periodo analizado 
el paro descendió en 3.900 
personas, que en términos 

TObau^l^]fj^os.>.^FPne " " 'ies-
,j|.„rt:ejr)50.,del 3,95%, también 

superior a la media na-
• ' . cionalque fue del 2 %. 
n¡/ir, rj, .Eifi el primer trimestre 

..i*í fiaste %5¥í',üWrRastilla-La 
-' jívlgncha la poI?lación activa 

(en disposición de trabajar) 
ha aumentado en 12.900 
personas, que estadística­
mente hablando, han ido a 
engrosar directamente las 
filas de los ocupados junto 
con las casi 4.000 personas 
que han salido de la situa­
ción de paro. 

En comparación con el 
mismo periodo del año an­
terior, la ocupación ha cre­
cido en Castilla-La Mancha 
en 40.800 personas, un 
7,47% más y el número de 

La población activa se eleva ya en la región a las 680.200 personasy 
de las que 586,500 están ocupadas y 93.700 paradas 

Optimismo DATOS DE LA EPA EN EL PRIMER TRIMESTRE DE 2000 

^saüns^^s^Hi^Bsaa^s^^aK^isz^s 4 ^ 

GRUPO Ocupados Parados ; J^lyjdad ^'^^^ ^^ ^^'^ 

••Albacete 

-; «Ciudad Real 

'«Cuenca 

\«Guadalajara 

«Toledo 

131.4 

•C-LM 

' Fuente: 

152,0 

61,7 

56,3 

185,1 

586,5 

53,73% 

46,16% 14.52% 

9,1 

7.8 

27.7 

93.7 

42.92% 12.84% 

46,86% 12,15% 

49,86% 13,03% 

48,53% 13,78% 

parados ha descendido en 
13.700, un descenso del 
12,79%. 

Con estas cifras, Casti­
lla-La Mancha consigue 
una tasa de actividad del 
48,53%, todavía por debajo 
de la media nacional que es 
del 51,01%, y de paro del 
13,78%, también por deba­
jo de la media nacional que 
es del 15,01%. Por provin­
cias, en Castilla-La Mancha 
la que tiene una menor tasa 
de paro es Guadalajara con 
el 12,15% y la que tiene 
una mayor tasa de activi­
dad es Albacete con el 
53,73%. 

Más de la mitad de los 
parados de la región son 
mujeres, ya que suman 
58.2000, mientras que los 
hombres parados son 
35.500. De esta forma la ta­
sa de actividad de los hom­

bres, es del 64,11% y de pa­
ro del 8% mientras que la 
de las mujeres es sólo del 
33,41% de actividad y la ta­
sa de paro sólo nueve pun­
tos por debajo, del 24,51%. 

A nivel nacional, la ocu­
pación creció en 171.500 
personas en el primer tri­
mestre de 2000 y el paro 
descendió en 51.900 en el 
mismo periodo. 

En los datos de esta 
EPA, el Instituto Nacional 

de Estadística (INE) ha ac­
tualizado los datos de las 
secciones de la muestra 
que utilizan. Castilla-La 
Mancha es una de las Co­
munidades en los que los 
efectos de la actualización 
han sido más acusados. En 
caso de que no se hubieran 
producido la actualización, 
los activos habrían crecido 
un 0,31%, la ocupación el 
1,11% y el paro habría baja­
do un 4,41% 

empresarial 
ante los datos 

El secretario general de la 
CECAM (Confederación re­
gional de Empresarios de 
Castilla-La Mancha), Félix 
Peinado, valoró estos datos 
de la EPA referidos al pri­
mer trimestre del año como 
muy positivos en la media 
que se ha conseguido redu­
cir en el último año (de 
marzo del 99 a marzo de 
2000) el paro en un 12,8% y 
se ha aumentado la ocupa­
ción en un 7,5%. Estos datos 
sirven de atgimiento a Pei­
nado para concluir en que 
el desarrollo económico está 
teniendo una traducción en 
el empleo en el que los em­
presarios están muy impli­
cados. Asimismo, añadió 
que estos datos están en 
contra de los que afirman 
que el desarrollo económico 
sólo está beneficiando a 
unos pocos. Para Peinado, 
las cifras del empleo en 
marzo hacen tener confian­
za en que todavía queda im 
periodo de crecinúento im­
portante y explica que, nor­
malmente, el primer trinies-
tre del año no suele ser un 
mes demasiado bueno en 
este aspecto, lo que despier­
ta la esperanza de seguir 
obteniendo buenos resulta­
dos en el futuro. 

OPINIÓN 

ANA I . MOREIRA 

¿Qué se 
entiende por 

diálogo social? 
M u c h a s 
veces he­
mos oído 
decir eso 
de que el 
diálogo so­
cial funcio­
na én Castilla-La Mancha. 
De hecho, es una de las re­
giones con menor conflicti-
vidad laboral y en diversas 
ocasiones sindicatos y em­
presarios se han sentado a 
firmar grandes pactos y 
acuerdos. Sin embargo, en 
los últimos días la gran 
manifestación de delega 
dos sindicales en Toledo y 
las palabras más duras de 
éstos úíiimós respecto a 
cuestiones como salud la­
boral o negociación colecti­
va parecen haber enrareci­
do el ambiente. Desde la 
parte empresarial existe 
cierto enfado al respecto 
porque no entienden que 
un día les formen una ma­
nifestación de dos.mil de­
legados y otro día tengan 
que.quedar para reunirse 
sentados todos a ima mesa 
en amor y compañía, como 
tampoco se ha recibido de 
muy buen grado que la la­
mentable muerte de un 
trabajador de la construc 
ción en una localidad de 
Ciudad. Real, se^háya acha 
cado directamente a los re­
presentantes de la oigani-
zación enipresarial regio­
nal. Y es que parece que o 
no se entiende muy bien lo 
que es el diálogo social o, 
por el contrario, éste se uti­
liza en función del mo­
mento que toque vivir. 

NAVES PREFABRICADAS 
GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 
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C O R R E A S 
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A. SÁNCHEZ 

C-LM 

Los precios volvieron a 
subir en la región durante 
el mes de abril 0,4 déci­
mas, lo mismo que a 
nivel nacional, ritmo que 
confirma en el cuarto mes 
del año la tendencia alcis­
ta incontenida del índice 
de Precios al Consumo 
(IPC). El incremento en lo 
que va de año es de 1,1%. 

Según Insti tuto 
Nacional de Estadística, 
el crecimiento de los pre­
cios ha sido de entre el 0,4 
y 0,3 décimas men-
sualmente en esta región 
en lo que va de año, lo 
que ha hecho situar el 
índice interanual del IPC 
en Castilla-La Mancha en 
un 3%. A nivel nacional el 
IPC del mes de abril se ha 
si tuado también en un 
3%. 

La principal causa ha 
sido la subida del precio 
del petróleo "hecho que 
ni el Gobierno Central ni 
los empresarios podemos 
controlar", señalaba el 
secretario de la Confede­
ración de Empresarios de 
Castilla-La Mancha, Félix 
Peinado. 

Comparando la infla­
ción de la región respecto 
al mes anterior con las 
medias obtenidas por 
Comunidades autóno­
mas se constata que el 
incremento de Castilla-La 
Mancha, 0,4, se encuentra 
en el término medio, 
donde la mayor inflación 
ha sido la registrada en 
Asturias con un 0,6 
(hecho que viene siendo 
habitual) y la menor, un 
0,3, en Aragón, siendo a 
la par la Comunidad 
menos inflacionista del 
mes de abril. 

Por provincias, donde 
menos han subido los 

! 
CONOMIA 

VIERNES, 19 DE MAYO DE 2000 

iUbacete Y Toledo h ^ 

El IPC sube un 0,4% y llega al 
14% en lo que va de año 

La principal causa ha sido el aumento del precio del crudo, 
un 0,8% y el aumento del número de turistas en abril 

precios en abril respecto a 
marzo han sido Albacete 
y Toledo, con un 0,2%. 
Cabe destacar el control 
de los precios en Toledo, 
ciudad más visitada de 
Castilla-La Mancha, ya 
que el incremento del 
turismo, típico del mes 
analizado, no ha conse­
guido hacer repuntar de 
forma notable los precios. 

Las provincias más 
inflacionistas en abril fue­
ron Ciudad Real y Cuen­
ca con un 0,5%, aumento 
por encima de la media. 

La mayor inflación 
interanual la continúan 
registrando Cuadalajara 
con un 3,6%, seguida de 
Cuenca con 3,5% y Tole­

do con un 3,1%. La inte­
ranual de Albacete y Ciu­
dad Real se fija en abril 
en un 2,5% y 2,8%, res­
pectivamente. 

Por grupos, el que ha 
hecho dispa­
rar los pre­
cios ha sido 
el apar tado 
servicios y 
otros, que ha 
crecido un 
0,9% en el 
mes de abril 
respecto al 
pasado mes. 
El resto de 

Castílla'La 

0,3%; vestidos, vivienda 
y transporte un 0,4; 
menaje y medicina un 
0,2% y, finalmente, cultu­
ra no experimentó varia­
ción respecto al mes ante­

rior. 

Por grupos 
e spec ia l e s 
y también 
respecto al 
mes ante­
rior, el sec­
tor que 
m á s 
a u m e n t o 

Mancha se sitúa 
dentro de la 

tónica de la media 

grupos ha 
oscilado entre el 0,2% y el 
0,5%. Desglosándolos, 
alimentación ha experi­
mentado una subida del 

nacional, donde el 
IPC fue de un 3% 

experimen­
tó en abril fue, como decí­
amos, los carburantes y 
combustibles, con un 
0,8%, y alimentos sin ela­
boración, un 0,9%. Los 

grupos especiales con 
menos aumento fueron 
los productos no energé­
ticos y los bienes de con­
sumo no duraderos, que 
lo hicieron en un 0,3%. 
N o experimentó varia­
ción los alimentos elabo­
rados. 

Estos resultados han 
provocado desde UGT 
reacciones de denuncia 
donde "el incremento del 
0,4% pone claramente en 
peligro la previsión de 
inflación prevista por el 
gobierno y que sirvió 
como base para el cálculo 
de pensiones y de 
muchas otras prestacio­
nes", según nota de pren­
sa. 

La Cecam pide 
"prudencia y 

trancfuüidad" ante 
el incremento 

Desde la Confedera­
ción de Empresarios 
de Castilla-La Mancha 
(Cecam) se pide "pru­
dencia y tranquilidad 
ante estos nuevos 
datos del IPC... no cre­
emos que se hayan 
desbordado las previ­
siones del Gobierno 
central, que eran un 
3%", señalaba Félix 
Peinado, secretario de 
la Confederación de 
Empresarios. Respecto 
a las reivindicaciones 
salariales de los sindi­
catos Peinado apunta-
,ba que "no tienen.por-
que descontrolarse". 

INCREMENTO DEL IPC INTERANUAL POR COMUNIDADES AUTÓNOMAS 

El número de sociedades creadas 
aumentó un 3% en marzo 

El capital suscrito de las am,pliaciones de 
capital superó al de las sociedades creadas 

REDACCIÓN 

C-LM 

Durante el mes de marzo 
en Castilla-La Mancha se 
crearon 341 sociedades 
nuevas, un 3% más respec­
to al mes anterior, aunque 
esto significa que el creci­
miento ha sido 1,7 puntos 
inferior al experimentado 
por la media nacional, 
donde la constitución de 
sociedades aumentó un 

4,7% en el mes de marzo, 
según el Instituto Nacional 
de Estadística. 

El capital suscrito en 
dicho mes en la región fue 
de 1.696 millones de pese­
tas. Por provincias, Toledo 
fue la que más capital sus­
cribió bajo este concepto 
con 527 millones de pese­

tas, seguida de Albacete 
con 510 millones. Ciudad 
Real con 466 millones de 
pesetas y Cuenca con 191. 

El capital suscrito a 
nivel nacional durante el 
mes de marzo fu de 179.796 
millones de pesetas, un -5% 
menos que el mes anterior, 
aunque un 5,5% más que 

durante el mismo mes de 
1999. En marzo, las socie­
dades que ampliaron capi­
tal en Castilla-La Mancha 
fueron un total de 112, que 
lo hicieron en 1.931 millo­
nes de pesetas. 

El número de socieda­
des disueltas en la región 
ascendió a 23 en marzo. El número de sociedades disueltas fueron 23. 
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l^ empresa ciudadrê ^̂  

Industrias Nora piresentará 
su inroyecto en Los Angeles 
Su objetivo se centra en la eliminación de los residuos que suponen 

los vertidos de las industrias en ríos y lagunas 
ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

Industrias Mora, que inició 
su actividad investigadora 
en Villarrubia de los Ojos 
(Ciudad Real) en el año 
1997, va a informar acerca 
de los proyectos que está 
realizando y los progresos 
que ha hecho durante estos 
años a empresarios e insti­
tuciones del sector de recu­
peración de aguas de Los 
ángeles, estado al que viaja­
rán el próximo 24 de mayo. 

El inicio de la actividad 
investigadora de esta em­
presa, hace cuatro años, tie­
ne como principal objetivo 
la eliminación de los resi­
duos que suponen los verti-

•4de& de fas Industrias en las 
"^üks 'de nuestros ríos y la­
gunas. Los primeros resul-

se hasta pasado año y me-
-• dio-de actividad, cuando la 

recuperación de las mate­
rias primas y la desintoxica­
ción del agua se convirtie­
ron en la clave de esta in­
vestigación, sobre todo en 
lo referente a la eliminación 
de los metales dentro del 
agua. 

Considerando los pri­
meros frutos de esta inves­
tigación, en el año 1998 la 
universidad de Kensington 
de California le concede la 
Laurea Honoris Causa a In­
dustrias Mora para la in­
vestigación en el reciclaje 

Industrias Mora tine una planta piloto de recldado en Vlllan-ubia de los Ojos. 

Los 

de residuos de cobre super-
pirofosfato. Esta investiga­
ción supone la exposición 
del novedoso proyecto ante 

"¿I'presÉdéiW'-^ " » • • * * ' ' • ' • " •'• 

te de la City 
Hall de Los 
Á n g e l e s , 
John Ferra-
ro. La con­
fianza de 
los esta­
doun iden­
ses en este 
proyecto es 
lo que avala 
la creación 

de la planta piloto de In­
dustrias Mora en Villarru­
bia de los Ojos que se inau­
guró ahora hace un año, 
cuando ya había recibido el 
premio Dante Alighieri en 

estadounidenses 
hcm confiando 

desde un principio 
en esta 

iniciativa 

su edición número XXI a es­
ta labor. 

El día 17 de mayo de 
1999 se inaugura la planta 

' s^ *•. ?«•> • «a *•.« "i^fíSa-'-deipíi--
ciclaje de re­
siduos líqui­
dos, con la 
presencia de 
las Autorida­
des America­
nas antes ci­
tadas y el 
P r e s i d e n t e 
de la Ken­
sington Uni-
versity, asis­

tiendo el Portavoz de Asun­
tos exteriores en el Congre­
so Excmo. Sr. D. Rafael Ru-
pérez y la Subdelegada del 

.'Gobierno Excma. Sra. D" 
Mercedes Cuellar, y técin-

cos de la Delegación de In­
dustrias de Ciudad Real. En 
esta inauguración se de­
mostró el funcionamiento 

je de residuos y también en 
la supresión de Cobalto de 
escape de un ciclomotor. El 
equipo en que se hicieron 
los ensayos, tiene un consu­
mo de 2,1 Kwh, en electrici­
dad y generó a partir del re­
siduo 40 litros hora de 
agua, con una diferencia de 
15 grados centígrados. El 
agua recuperada que se va 
consiguiendo de todos los 
procesos de inverstigación 
carece de grasas industria­
les, gracias a los procesos 
de desengrasado y se pue­
de observar la total ausen­
cia de espumas. 

Ciudad Real acoge 
el XXVI Simposium 

de Alumbrado 
Será del 24 d 27 de mayo y tratará 

síhre novedades en el campo 
ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

Ciudad Real acogerá del 
24 al 27 de mayo el XXVI 
Simposium Nacional del 
Alumbrado en el que se • 
analizarán las novedades 
que ha sufrido durante es­
te año el alumbrado en zo­
nas rurales, urbanas y en 
los monumentos patrimo­
niales. 

Este simposium contará 
con la ayuda de la Diputa­
ción Pro­
vincial de 
Ciudad Re­
al para su 
o r g a n i z a ­
ción en la 
capia! ciu-
dadrealeña 
y con el 
apoyo eco­
nómico de 
"itTv^gf'Sa-s--

El presupuesto 
de este 

congreso es de 
unos 10 

millones de 
pesetas 

empresas privadas de ám­
bito nacional como Unión 
Penosa, Aquagest o Telefó­
nica y otras de carácter 
provincial como Cabanes, 
Caja Rural de Ciudad Real 
y la Denominación de Ori­
gen Queso Manchego, en­
tre otras. 

El objetivo de este con­
greso es conocer las nove­
dades que durante un año 
se han observado en el sec­
tor eléctrico que se dedica 
al alumbrado, por lo que 
se ha elaborado un amplio 
programa de ponencias 
que ofrecerán especialistas 

del sector del alumbrado. 
En las jomadas participa­
rán en tomo a 400 perso­
nas (alcaldes, miembros de 
mancomunidades, respon­
sables de empresas relacio­
nadas el alumbrado públi­
co y responsables del pa­
trimonio de las ciudades) 
y el coste de organización 
supera los 10 millones. 

El nuevo reglamento 
del alumbrado y los sumi­
nistros eléctricos, los alum­

brados de 
emerger ic ia , 
deportivos y 
de los monu­
mentos patri­
moniales y los 
puntos máxi­
mos de ilumi­
nación, para 
no alcanzar 
grados de 
c o n t a m i n a ­

ción lumínica serán algu­
nos de los principales pun­
tos que se desarrollarán. 

Uno de los principales 
temas de polémica es pre­
cisamente este último, ya 
que a juicio de los exper­
tos en España, donde falta 
muchísima iluminación 
en las carreteras por lo 
que estamos por debajo 
de la media de la Unión 
Europea, existe un exceso 
de iluminación en las ciu­
dades que convierte a este 
país en uno de mayor 
contaminación lumínica 
de Europa. 

Ruarte, la más innovadoira 
de la Feria del Mueble 

El galardón ha sido otorgado por la Asociación de Fabricantes 
y Comerciantes de Muebles de Madrid 

REDACCIÓN 

Toledo 

La empresa Ruarte S.L. de 
Sonseca (Toledo) ha obteni­
do el premio a la empresa 
más innovadora de todas las 
que han participado este 
año en la Feria Internacional 
del Mueble de Madrid. 

Este premio lo otorga 
anualmente la Asociación 

de Fabricantes y Comercian­
tes de Muebles de Madrid 
(AFAMID) a la empresa que 
expone el mobiliario más in­
novador de todos los pre­
sentados en esta feria. En es­
ta ocasión se ha consdierado 
que las series Terra y Linea 
de Ruarte, S.L. son las más 
innovadoras de todas las ex­
puestas. Se caracterizan por 

ser un mobiliario macizo a 
base de madera de pino y de 
nogal, con la aplicación de 
modernos sistemas de he­
rrajes y con acabados en co­
lores suaves. 

Ruarte S.L. tiene una 
plantilla de 30 trabajadores 
y tiene un volumen de fac­
turación anual superior a 
los 300 millones. 

Uniener construirá una 
planta de biomasa en Ocaña 

por Uniarte, que 
Sinae Energía 

Esta nueva sociedad está constituida 
aporta el 25% del capital social, y 

REDACCIÓN 

Toledo 

Uniarte y Sinae Energía y 
Medio Ambiente han 
constituido el primer con­
sejo de Administración de 
Uniener, sociedad que se 
encargará de construir 
una planta de generación 
de energía eléctrica con 
biomasa en Ocaña. 

Según el acuerdo fir­
mado, Uniarte tendrá el 
25% del capital social, 
mientras que el 75% res­
tante pertenecerá a la so­
ciedad dedicada a la pro­
moción, construcción y 
explotación de proyectos 
de energías renovables y 
diversificación energética. 

El proyecto pretende 

conseguir el aprovecha­
miento de una fuente de 
energía limpia y de bajo 
impacto ambiental -ma­
dera, viruta y serrín-, y 
que además aporta la cre­
ación de empleo temporal, 
durante la fase de monta­
je, y personal fijo durante 
todo el periodo de explo­
tación. 
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En materias de san 

La región acapam la nuayona 
de denuncias del Seprona 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 
Castilla-La Mancha ha 
sido la comunidad autó­
noma donde la Guardia 
Civil, a través del Servi­
cio de Protección de la 
Naturaleza (Seprona) ha 
detectado mayor número 
de infracciones en el 
cumplimiento de las nor­
mas legales que regulan 
las sustancias para el 
consumo humano y sani­
dad animal. 

_ En materia de sanidad 
í'..-animal, el Seprona for-

^muló en Castilla-La Man­
cha un total de 871 
infracciones administra­
tivas, siendo Cuenca y 
Ciudad Real las provin­
cias que concentraron el 
mayor número de actua­
ciones ilegales, 515 y 220, 
respectivamente. Respec­
to al resto de provincias, 
en Albacete se detectaron 
71 infracciones; en Tole­
do 44 y en Guadalajara, 
21. A estas actuaciones 
fraudulentas hay que 
añadirles otras tres pena­
les: una en Toledo y dos 
en Ciudad Real. 

En materia de alimen­
tación humana, Castilla-

"s^'^^tiáMáftátá'táiiiBíén es la-
^^\ •'iieéYón • donde se han 
' ' denunciado más infrac­

ciones, 1.171, miiy lejos 
de otras comunidades 
autónomas como Canta­
bria y Castilla y León, 
que con 485 y 366 infrac­
ciones, respectivamente, 
ocuparon el segundo y 

El Servicio de la Quardia Civil realizó 2*293 
denuncias administrativas y 22 penales 

El Seprona ha llevado a cabo una operación para controlar el uso de sustancias ilegales. 

tercer lugar de estas 
actuaciones ilegales. 

Dentro de Castilla-La 
Mancha destaca la pro-
vincia de Cuenca, donde 
el Seprona detectó 1.023 
infracciones administra­
tivas por 
éste motivo, 
a las que hay 
que añadir 
otras 17 

infracciones 
penales. 

Esta ope­
ración de la 
G u a r d i a 
Civil se 
llevó a cabo 
entre el 15 de febrero y el 
31 de marzo para el con­
trol y empleo de produc­
tos agroalimentarios, y 

Por los diferentes 
delitos relacionados 

con la operación 
han sido detenidas 

además de las materias 351 actuaciones fraudu-
anteriormente menciona- lentas, siendo Ciudad 
das comprobó el grado Real y Cuenca las que 
de cumplimiento de las aglutinaron la mayor 
normas que regulan ir""^)^?^ Se'émS^'ñfJ 977 
utilización de productos 
fitosanitarios. En este 

a p a r t a d o . 

Con el CTK se dará cobertura a la zona norte de la provinda de Albacete. 

^̂ irobado el pli^o 
de prescripciones del 

CTR de Albacete, 
El Centro de Tratamiento de Residuos 

estará situado junto al vertedero municipal 
utilización y reciclaje de los DAVID GARCIA 

Albacete residuos, el compostaje, 
donde se llevará a cabo la 
recuperación, utilización y 
reciclaje de los residuos, el 
t:oíÁ|;cSlaj^f'ífé"'íá"'Mteria 
OTgMcÉJ'U' ^féftí&ción 

8 personas en 
la refrán 

la comuni­
dad autó­
noma de 
Andalucía 
figura en 
p r i m e r 
lugar en 
número de 
denuncias 
de este 
tipo, 1.289; 

seguida de Castilla y 
León, con 851; y Astu­
rias, con 738. En Castilla-
La Mancha se detectaron 

respectivamente. 
En las actuaciones lle­

vadas a cabo por -e l 
Seprona se han detenido-; 
24 personas, ocho de las 
cuales pertenecían a Cas­
tilla-La Mancha. 

En el transcurso de la 
operación se han realiza­
do en la región un total 
de 2.196 inspecciones de 
diversa índole en esta­
blecimientos comercia­
les, explotaciones gana­
deras, farmacias, almace­
nes e industrias relacio­
nadas con alguno de los 
objetivos de la misma. 

El Comité Ejecutivo del 
Consorcio Provincial de 
Medio Ambiente ha apro­
bado el pliego de prescrip­
ciones técnicas que regirá la 
contratación de los trabajos 
'í®:I^Htí§i§yrrflá^íftíatcióí?9^ipí?éttó2Sí?."3l«'*í-^ 
del proyecto, la ejecución El Centro de Trataínien-
de la obra y la explotación to sé üWdaírá^icsHerrenos 
del Centro de Tratamiento^ "dispéifel S'fif'áSftí) por 
de Residuos (CTR), qué el a^ritariiiéntó de Albace-

para el vertido con'flolado 

La Junta destinará 47 millones al 
programa **Ciudades Saludables" 

REDACCIÓN 

C-LM 

El consejero de Sanidad, Fer­
nando Lamata, ha firmado 
un convenio con varios 
ayuntanúentos de la región, 
en virtud del cual, la Junta 
de Comunidades de Casti­
lla-La Mancha destinará 47 
millones de pesetas durante 
el año 2000 para el desarro­
llo de actividades enmarca­
das dentro del programa 

"Ciudades Saludables". En 
total, 48 municipios de la 
región se beneficiarán de 
este acuerdo, que represen­
tan al 42% de la población. • 

El consejero destacó que 
los protagonistas de estos 
convenios -que se empeza­
ron a suscribir eh 1991 con 
cinco municipios de la 
región- son los ayuntamien­
tos, ya que se preocupan por 
crear condiciones de vida 

sanas para sus conciudada­
nos. 

Según el consejero, este 
proyecto contribuye a 
orientar las políticas muni­
cipales en dirección a la 
salud, mediante un diag­
nóstico medioambiental 
permanente de aquellas 
políticas que pueden favo­
recer un desarrollo saluda­
ble e identificar posibles 
riesgos. 

En función de este diag­
nóstico, explicó, se orientan 
las actividades para prevenir 
la contaminación del aire, 
conseguir un abastecimiento 
de agua sana, una adecuada 
eliminación de aguas resi­
duales, unos buenos siste­
mas de eliminación de resi­
duos sóUdos y zonas foresta­
les próximas a los entornos 
urbanos, entre otras activi­
dades saludables. 

dará cobertura a la zona 
norte de la provincia y una 
pequeña parte del sur de 
Cuenca, y que se construirá 
junto al actual 
vertedero muni­
cipal. 

El comité eje­
cutivo aprobó 
este documento 
con la «unanimi­
dad de todos 
sus miembros, 
al frente del 
cual se encuen­
tra el presidente de este 
órgano, Francisco Segovia; 
el vicepresidente Ramón 
Sotos, y un representante 
de cada grupo político. 

Esta actuación, que 
desarrollará la Junta de 
Comunidades en colabora­
ción con el Consorcio y que 
supondrá una inversión de 
1.600 millones de pesetas, 
se enmarca dentro del Plan 
de Gestión de Residuos 
Urbanos de Castilla-La 
Mancha. 

El centro de tratamiento 
constará de una planta de 
selección y una planta de 
compostaje, donde se lleva­
rá a cabo la recuperación. 

2̂t̂  
El desarrollo del 

proyecto 
supondrá una 
inversión de 

!• 600 millones 
de pesetas 

te y dará servicio a una 
población cercana a los 
270.000 habitantes, con las 
previsiones de evolución 

poblacio-
nal en un 
horizonte' 
de 20 
a ñ o s , 
según ha 
informa­
da eívice-

'pMiden-
te del 
Consorcio 

y diputado de Medio 
Ambiente, Ramón Sotos. 

La finalidad del proyec­
to, según se recoge en el 
pliego de prescripciones 
técnicas, se vincula de 
forma directa con la recogi­
da selectiva, que progresi­
vamente deberá implantar­
se en todo el territorio de 
nuestra provincia y región. 

El proyecto de redac­
ción, según se recoge en el 
documento, incluirá el obje­
to de las obras, la descrip)-
ción de las instalaciones, el 
estudio de impacto ambien­
tal,, el estudio de seguridad 
y salud, los plazos dé ejecu­
ción, etc. 
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Gracia^ aun conyem^ 

Microsoft atenderá a 
las pymes albaceteñas 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

El presidente de la Fede­
ración de Empresarios de 
Albacete (FEDA), Arte-
mio Pérez, y el responsa­
ble del área de pymes de 
Microsoft Ibérica S.A., 
César Cernuda, han fir­
mado un convenio de 
colaboración mediante el 
cual, la empresa especiali­
zada en productos de 
informática, se «cupará 
de las necesidades tecno­
lógicas de las pequeñas y 
medianas empresas. 

El acuerdo, que se ha 
suscrito para un periodo 
inicial de 18 meses pro-
rrogables, dará servicio a 
un total de 10.000 empre­
sarios albaceteños que 
podrán acceder a nuevas 

nóiDffilW f̂̂  a. punto de sus sis-
• 'temas informáticos y la 

asisteneiac3ri=Hírsps fiSpecí?. 
fieos de formación. 

8009119 jEJ^ffinvepio sofitempla 
ion ^m^m la ^W^ición de 

productos que aunque no 
forman parte del paquete 
que suministra Microsoft, 
están en el mercado a 
unos precios preferencia-
Íes por los acuerdos que 
esta filial tiene con otras 
entidades. 

El responsable de 
Microsoft Ibérica, recordó 
que en Castilla-La Man­
cha, sólo el 73% de las 

. pequeñas y medianas 
empresas están informati-
zadas, frente al 91% del 

Este acuerdo tiene una vigencia inicial de 18 
meses y dará servicio a 10.000 empresarios 

Microsoft of recrá asesoramiento y servicio técnico a las empresas de Albacete. 

resto del país. "Existe, por implantación informática también a la media euro-
,lA-tanto,48 puntos en cory-o erviPequeñas y Medianas 
tra de Castilla-La Man- Empresas el País Vasco, 
cha", aseguró. 

También 
en la Comu­
nidad caste-
Uano-man-
chega frente 
al 50% de la • 
m e d i a -
n a c i o n a l , 
sólo el 44% 
de las 
e m p r e s a s . 
que están 
informatizadas están 
conectadas a internet. Por 
delante de nuestra región 
se sitúan en cuanto a 

Castilla y León, Galicia y 
^ ^ ^ Andalucía. 

En Castilla'La 
Mancha sólo 
el 73% de las 

pymes 
están 

informatizadas 

En este sen­
tido, el res-
p o n s a b l e 
del área de 
pymes de 
Microsoft 
Ibérica S.A. 
aseguró que 
" t e n e m o s 
que ser 
capaces de-

cambiar esa tendencia e 
invertir las cifras que se 
registran en la actualidad 
para lograr acercarnos 

pea. 
Además insistió en la 

gran oportunidad que 
supone para los empresa­
rios más pequeños acce­
der a estas técnicas, que 
los conectan con el resto 
del mundo para ofrecer 
sus productos a un precio 
más competitivo. 

Para ello, Microsoft y 
Peda han diseñado un 
calendario de cursos de 
formación, que se com­
pleta con los de la propia 
Federación programa 
anualmente dentro del 
Plan de Formación (For-
cem). 

En la Imagen, un momento de la presentación de la tienda. 

Más de 100 firmas, 
presentes en 

denuestratienra.com 
La tienda de productos autóctonos 

ya cuenta con 49 empresas 
A.S. 

Toledo 
La tienda en internet 
denuestratierra.com fue pre­
sentada oficialmente, como 
ya anunció este semanario, 
ante un centenar de empre­
sas, al 96% de Castilla-La 
Mancha en un conocido 
hotel de la capital regional. 

Al acto de presentación 
asistió el consejero de Agri­
cultura de la Junta de 
Comunidades de Castilla-
La Mancha, Alejandro 
Alonso, quien instó a las 
empresas a introducirse en 
este nuevo entorno como 
medio eficaz para la comer­
cialización de los productos 
que elabora Castilla-La 
Mancha. 

La empresa que promue­
ve este proyecto. Rose 
Comurtícation S.L. con sede 
en Sesef\a (Toledo) prevé 
alcanzar la cifra de 100 
empresas presentes en la 

web, "de las cuales ya tene­
mos 46 comprometidas", 
señalaba uno de los respon­
sables de Rose Comunica-
tion, Julián Seseña. 

El coste para aparecer en 
denuestratierra.com es gra­
tis hasta el momento, aun-
que la empresa que dirige la 
infraestructura de este pro­
yecto prevé establecer en un 
año acuerdos comerciales 
con las firmas que estén en 
dicha dirección. Rose 
Comimications crea para la 
pequeña y mediana empre­
sa el soporte necesario en 
internet para d^f a x:9nocer 
sus productos en la red 
mundial de la ir\formación. 

Los productos que ya se 
pueden adquirir en esta 
pagina van desde alimenta­
ción hasta calzado o borda­
dos, todos productos típicos 
de la región de Castilla-La 
Mancha 

SIAR facilita el asesoramiento 
a los regantes de la región 

MáwicA MORENO 

Toledo 

La Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente ha 
puesto en marcha, en cola­
boración con la Universidad 
de Castilla-La Mancha, el 
Servicio de Asesoramiento 
al Regante (SIAR) que está 
localizado en la página web 
de la Junta de Comunida­
des, dentro de la Consqería 
de Agricultura. 

Este nuevo servicio pre­

tende ayudar a los agriculto­
res a conseguir un manejo 
racional y eficiente de los 
medios de producción, lle­
gando a producirse un aho­
rro de agua de hasta el 20%. 

Este servicio suministra­
rá los datos climáticos de 
base procedentes de las esta­
ciones agroclimatológicas 
distribuidas por la región y 
será el hilo conductor para 
la transferencia de tecnolo­
gía a la agricultura. 

Según el director del Ins­
tituto de Desarrollo Rural de 
U UCLM, José M" Tajuelo, 
"se realizarán todo tipo de 
charlas y jomadas informa­
tivas }>ara que el agricultor 
sepa utilizar toda lá infor­
mación de este servicio". 

Este servicio novedoso 
está implantado sólo en tres 
comunidades autónomas. 
Murcia, Navarra, y desde el 
15 de mayo, Castilla-La 
MarKha. 

El programa de exportación 
C@bi se presentó en Toledo 

REDACCIÓN 

Toledo 
El presidente de la Comi­
sión de Comercio Exterior 
de la Cámara de Comercio 
e Industria de Toledo, Juan 
Carlos Ojalvo, ha señalado 
que los objetivos del servi­
cio de información sobre 
Comercio Exterior en Inter­
net, el programa C@bi, son 
asegurar la fiabilidad de la 
información y optimizarla. 

Ojalvo manifestó que 

"C@bi será una herramien­
ta muy útil para todo tipo 
de empresas ya que res­
ponde a las nuevas formas 
de hacer negocios que 
impone la alta tecnología y 
la sociedad de la infornrta-
ción". 

Esta iniciativa ha estu­
diado y clasificado más de 
3.000 páginas web, selec­
cionando las 1.000 direccio­
nes más útiles sobre la geo­

grafía y econonrua de dife­
rentes países, normativas 
vigentes, cultura empresa­
rial y de negocios, proyec­
tos, concursos y licitaciones 
internacionales, comercio 
electrónico o estadísticas. 

Las empresas interesa­
das pueden obtener infor­
mación en el servicio C@bi 
de su Cámara de Comercio, 
bien por correo electrónico, 
por fax o en persona. 
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El negocio famü̂^̂^̂  

'Xas Trojes" casa rural en 
espera de su categoría 

TAÑÍA MONTORO 

Guadalajara 

Al pie del pico Ocejón, en 
un entorno privilegiado, 
entre los ríos Jaramá, Ja-
ramilla y Sorbe, origina­
dos por la bifurcación de 
valles, se encuentra a 100 
km de Madrid el pueblo 
de Tamajón (Guadalajara) 
en donde se localiza la 
Casa Rural,"Las Trojes". 

Su propietaria, María 
Teresa Tomás, ejerce el 
negocio familiar desde a-
gosto de 1999. "El sistema 
que llevamos es de aloja­
miento compartido", ex­
plica, "disponemos de 5 
habitaciones dobles, lo 
que permite una ocupa­
ción de entre 10 y 16 per­
sonas, dependiendo de la 
utilización o no de camas 
supletorias". 

La propietaria comen­
tó que quieren que se les 
aclaré la categoría que re­
presenta su estableci­
miento, "porque ésta su­
pone no sólo lo que los 
viajantes esperan encon­
trar, lo que no significa 
que no se lleven desi­
lusiones, sino también es 
una muestra del esfuerzo 
de los que la regenta-

I mes", afirmó. 
I La casa mantiene el as­
pecto rústico típico del 
pueblo tanto en el exte­
rior como en la decora­
ción de sus estancias. 
Fuera destaca en su fa­
chada la mezcla de piedra 
y madera, que deja 
patente la arquitectura 
perteneciente al siglo 

No existe rivalidad entre las casas rurales de la 
zona, **cada una ofrece lo mejor que tiene*^ 

E . ^ — ^ ^ ^ 1 I I I 

Las Trojes reúnen aspectos tradicionales junto a las comodidades modernas 

XIX. Turistas de Madrid, 
Barcelona, Tarragona... e 
incluso Francia llenan el 
alojamien-
topráctica-
mente al 
c o m p l e t o , 
que recibe 
su máxima 
a f l u e n c i a 
en otoño. 

Si la be­
lleza del 
medio ru­
ral, ade­
cuado para practicar de­
portes como el senderis-

"El año pasado 
tuvimos un lleno 

del 98%, que 
esperamos se repita 

dada la buena 
acogida** 

mo, la escalada o la caza, 
es un factor atrayente, 
también lo es el estupen­

do trato 
por parte 
del perso­
nal, que 
mima a los 
visitantes 
en muchos 
aspectos. 
"Mermela­
da casera, 
platos ela­
borados 

con productos obtenidos 
de su huerta, además de 

los patios y la chimenea, 
que le dan calidez al sa­
lón, son algunos ejem­
plos. "Es importante que 
los viajeros regresen", a-
firma la gerente, que rea­
liza las funciones de coci­
nera, limpiadora, recep-
cionista..., "porque la pu­
blicidad que mejor fun­
ciona es el boca a boca". 

Casa Rural 
"Las Tro jes" 

Calle Picota, 50 
13.000 Ciudad Real 

Telf. 949 85 91 93 

El gazpacho manchego es una especialidad de la casa. 

Guadiana, hostal 
al pie de bellas 

lagunas 
En su salón'comedor acogen bautizos 

y comuniones de la zona 
T A Ñ Í A M O N T O R O 

Ciudad Real 

Rodeados de un paisaje en­
vidiable, a 800 metros de las 
lagunas en el pueblo de la 
Ruidera (Ciudad Real), los 
viajantes pueden encontrar 
la posibilidad de disfrutar 
de la rica co­
cina manche-
garjqueí.ilosi 
propietarios 
del restau­
rante "Gua­
diana", po­
nen a su dis­
posición. 

Gazpacho 
m a n c h e g o , 
judías estofa­
das, arroces, conejo al ajillo, 
cordero a la brasa... son al­
gunas de las delicias que 
junto a los platos típicos uno 
puede degustar si desea co­
nocer a fondo la gastrono­
mía regional. La posibilidad 
de un menú diario, a 1.200 
pesetas¥« extiende al f0ide 
semana, comentó Juan Car-

ÍM riqueza 
gastronómica y 

paisajística 
reúne 

placeres más 
sanos 

los Oliver, gerente del res­
taurante que manifestó que 
la belleza del lugar, además 
del disfrute de los platos, 
son los motivos por los que 
reciben turistas en cualquier 
época del año. "Los fines de 
semana y los puehtjes «3$ Se-

tnana„^ñta y 
mayo hárt su-

'jcii'j Jb rii,J?u^t9iVia He­
no al comple­
to", aíjrjpp el 
gerente, que 
dirige el local 
desde hace 5 
años. En el co­
medor, con 
una capaci­
dad para 150 

personas, se celebran bauti­
zos y comuniones, aunque si 
los recién llegados quieren 
pernoctar también pueden 

los 

hacerlo. 

Avd. Castilla La 
Nfancha, 65.13.249 

Ciudad Real 
Telf. 926 528 065 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
I DE CASTILLA-LA MANCHA I 

FORMA DE PAGO RECIBO BANCARIO 
PRECIO ANUAL- 8 . 0 0 0 péselas 

I I Tf i lón b a n c a r i o 

I I G i r o o t rans fe renc ia 

I I D o m i c i l i a c i ó n b a n c a r i a 

N O T A : Esta suscripción tendrá carácter anual, salvo orden expresa en contra, sin la cual quedará automáticamente renovada. 

Banco o C o j a d e Ahorros 

Of ic ina 

N o m b r e del titular 

C I F / D N l 

Dirección 

Población Telf.: 

Firmo au tor i zado 

M u y S e ñ o r m í o : Le ruego se s i rva ca rga r e n m 
Cuen ta Corr iente / L ibreta de Ahor ros , los rec ibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

E N T I D A D O F I C I N A DuC. NB C U E N T A 

t/ Si Vd. desea suscribirse por correo, i aliene este cupón y envíelo a: 

ECONOMÍA Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 
Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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Congresos • Cursos y Jornadas 
•A GENDA 

ECONOMÍA Y EMPRESAS / 39 

• Ferias 

•SALÓN DEL 
AUTOMÓVIL 
Fecha: Del 27 de mayo al 
4 de junio. 
Sector: Feria Nacional del 
Automóvil. 
Lugar: Recinto Ferial 
Juan Carlos I (IFEMA) 
(Madrid) 

•EXPOCONSTRUCCIÓ 
Fecha: Del 9 al 11 de 
junio 
Sector: Feria Interna­
cional de la construcción 
y obras públicas. 
Lugar: Reus 
(Cataluña) 

•MA^UINARKET 
Fecha: Del 14 al 17 de 
jurüo. 
Sector: Salón Interna­
cional de la Maquinaria 
Usada. 
Lugar: Fira de Barcelona-
Recinto Ferial Montjuic 
(Barcelona) 

•CONGRESO DE 
FIRMES 

'^Fechs'Del 30 de mayo al 
1 de junio 
Sector: Capas de base 
para firmes de carreteras. 
•Lugar: León 

A CURSO: Aplicaciones informáticas en la empresa 

Dirigido: Personas desempleadas. 
Fecha: Del 19 de mayo al 30 de juiúo. 
Horario: De lunes a viertes de 9 a 14 horas. 
Duración: 150 horas lectivas. 
Modal idad: Presencial. 

Información e Inscripciones: Cámara Oficial de Comercio e Industria de Cuen­
ca. 
Lugar de celebración: MLnglanilIa. 
Coste del Curso: Gratuito. 
Teléfono: 969 22 22 30 

• CURSO: Cómo afectará el euro a las pymes 

Dirigido: Trabajadores que no dependan de la administración. 
Fecha: De 19 de junio al 27 de junio. 
Duración: 20 horas lectivas. 
Horario: De lunes a viernes, de 19 a 22 horas. 
Coste del curso: Gratuito . 
Información e Iiiscripciones: Cámara de Comercio e Industria de Toledo 
Centro de Formación. Avenida Reyes Católicos s /n . Toledo 
Lugar de celebración: Toledo. 
Teléfono: 925 21 18 20 

A CURSO: Aplicaciones Informáticas para la gestión contable 

üíngidóiTimpfesánós aüfóñóm^ 
Fecha: Del 29 de mayo al 16 de junio 
Duración: 70 horas lectivas. 
Horario: Lunes a Viernes de 16 al 21 h. 
Coste del Curso: Gratuito. 
Información: Cámara de Comercio de Cuenca 

. Lugar de cel«bración: >Las Meaos (Cuenca) 
Teléfono: 969 22 23 51 

MADRID 

NOTORTEC 

Fecha de celebración: 
Del 2 al 4 de junio 

Sector: 
En esta edición se darán cita los diferentes 

subsectores del automovilismo, 
concesionarios, motor, etc. 

Lugar: 
Parque Ferial Juan Carlos I 

Estación Campo de las Naciones 
(Madrid) 

Teléfono: 91 722 51 80/50 00 
E-mail:infoifema@ifema.es 

CUENCA 

VII FERIA PROVINCIAL DE 
COOPERATIVAS DEL CAMPO 

Fecha de celebración: 
Del 26 al 28 de mayo 

Sector: 
En esta feria se presentan los últimas nove­
dades de las cooperativas del campo de la 

provincia de Cuenca 

Lugar: 
Recinto Ferial de la Hípica de Cuenca 

Organiza: 
Patronato de Promoción Económica y 

Turismo de Cuenca 

^^ teléfono: 969 24 01 41 
Contacto: Antonio Sánchez 

• Libros 
EMPRESAS 

Cash-nianagement 

gestión 

de tesoreria 

LLBLAHCN 

GESnoN 2000 

MADRID 

Para sobrevivir al entor­
no competitivo actual 
debemos gestionar ópti­
mamente activos y pasi­
vos. Esto representa tra­
bajar con los mínimos 
activos posibles y usar 
nuevas técnicas de ges­
tión. Este libro es un tra­
tado que recoge prácti­
camente todo lo que un 
responsable de tesorería 
precisa conocer en la 
actualidad para afrontar 
airosamente los retos de 
la gestión de tesorería. 
En el índice el autor pre­
senta el concepto de 
tesorería y otros básicos 
de los C.M. así como los 
flujos de fondos. Tam­

bién desarrolla técnicas 
del cash-management, 
informatización del 
c a s h - m a n a g e m e n t , 
financiación e inversión, 
relaciones bancarias, 
implantación de un sis­
tema de cash manage-
ment. Ficha de condicio­
nes bancarias, balance y 
cuenta resultados, pro­
blemática de la tesore­
ría, el problema de la 
«no tesorería», cualifica-
ción del coste de los pro­
blemas, conceptos y 
principios básicos del 
C.M y cash manage-
ment «versus» Tesore­
ría, entre otros conteni­
dos. 

FINANZAS 

Conqnender kw 

mercados 

de futuro 

LPUIGYJ.VILADOT 

GESTIÓN 2000 

MADRID 

En los últimos años, los 
mercado financieros 
han alcanzado un alto 
grado de sofisticación. 
La variedad de nuevos 
productos y las diferen­
tes operaciones finan­
cieras posibles que ha 
aparecido, han creado 
un estado de constante 
innovación financiera 
que, a menudo, desbor­
da a los estudiosos y 
profesionales del sector. 
Este libro se adentra en 
uno de los mercados 
más activos de estos 
"nuevos" productos 
financieros: los futuros. 
De una manera didácti­
ca y lo más práctica 

posible, los autores 
explican al lector por­
qué y cómo utilizar los 
contratos de futuros en 
la actualidad. Dirigi­
do a todos aquellos que 
deseen estar al día en 
uno de los productos 
financieros más utiliza­
dos en el mundo. El 
autor también desarro­
lla el concepto de 
Directivos en general 
y profesionales de las 
finanzas en particular, 
así como estudiantes 
de esta materia, pue­
den encontrara en él un 
manual útil y práctico 
sobre los mercados de 
futuros. 

FINANZAS 

Contabilidad 

yfinanzas 

de hoteles 

ORIOL AMAT 

GESnoN 2000 

MADRID 

En este libro se exponen 
los conceptos y temas 
claves de la contabili­
dad y las finanzas de los 
hoteles: Cuentas anua­
les y Cálculo de costes 
de los servicios presta­
dos. Técnicas para la 
obtención de datos: 
análisis de balances, 
control presupuestario, 
planificación financiera 
y planes de viabilidad. 
Decisiones financieras: 
evaluación de inversio­
nes y financiación. 
Todos los temas van 
acompañados de ejem­
plos para clarificar al 
máximo la exposición. 
Con ello se pretende 

ContaiMlidad 
y fímtam de houdcs 

«iií¡^ii^^ie^t^wm»^mmm 

Í^WiSti^M^Í 

aportar elementos y téc­
nicas de análisis que 
permitan optimizar las 
decisiones financieras a 
los directivos del sector. 
El autor comienza a des­
glosar el resultado del 
hotel (cuenta de pérdi­
das y ganancias), con­
cepto de resultado, el 
coste de los consumos, 
la amortización de los 
inmovilizado, la cuenta 
de pérdidas y ganancias 
del hotel, tipos de resul­
tados, ejemplos de cuen­
tas de pérdidas y ganan­
cias de hoteles y restau­
rantes, el patrimonio del 
hotel (balance de situa­
ción, etc. 
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Nombres propios 
Antonio ZahonerOf 

Presidente de Coasral 

La Sociedad Agraria de Transforma­
ción Coagral de Guadalajara, que 
preside Antonio Zahonero, está cons­
truyendo una nave en sus instalacio­
nes de la capital alcarreña de 2.000 
metros cuadrados para incrementar 
en 6.000 toneladas su capacidad de 
almacenamiento de cereales. Coagral 

es una de las principales empresas agroalimentarias 
de Guadalajara integrada por 3.100 socios y un volu­
men de facturación de 4.000 millones de pesetas. 

Jesús BárcenaSf 
Presidente de Cecean 

Caja Castilla La Mancha y la Con­
federación Regional de Empresa­
rios de Castilla La Mancha que 
preside Jesús Barcenas, han suscri­
to un convenio de colaboración 
que posibilitará a más de cincuenta 
mil empresas de nuestra comuni­
dad autónoma la obtención de im­

portantes apoyos en sus distintas actividades in­
dustriales, agroalimentarias y de servicios. 

Komán Muyio; ,̂ 
Secretario de la FAEC 

El secretario de la Federación de Aso­
ciaciones de Empresarios Conquenses 
(FAEC), Román Muñoz, apuesta por la 
mejora de las vías de comunicación hacia 
el Este, con la creación de vías de gran 
capacidad que permitan la unión con el 
eje Somport-Sagunto, que podrían situar 

a Cuenca en el centro del tráfico de mercancías de parte 
del sur de España y de Portugal con Francia y Europa. 

Arturo Mesa, 
Pte, de la Asociación de Ubreras 

La Asamblea General de la Asociación Provincial 
de Empresarios de Papelerías y Librerías (APEPAL) 
ha reelegido por unanimidad a Arturo Mesa- como 
presidente de dicha organización empresarial. En 
próximas fechas el presidente dará a conocer los 
nombres de las personas que le acompañarán du­
rante los próximos cuatro años en su junta directi­
va, en la que van a tener cabida las diferente activi­
dades integradas en APEPAL. 

Revendo Canto, 
Qerente de Bodegas Canto 

La empresa albaceteña de Hellín, Bodegas Can­
to S.A., dedicada en un principio a la elabora­
ción de vinos y desde hace unos años a la distri­
bución de bebidas y de licores, tiene en proyec­
to la ampliación de sus naves hasta los 2.000 
metros cuadrados. La inversión de las obras que 
acometerá la dirección de la empresa que dirige 
Rosendo Canto ascenderá a 100 millones de pe­
setas. 

César Gómez de las Heras Delmas 

Delegado de General de Valores y Cambio en Toledo 

'̂Los mercados de capitales 
son rentables a lai^o plazo" 

ALICIA SÁNCHEZ 

Toledo 

General de Valores y 
Cambio GVC de Toledo 
S.A., filial de GVC, 
cuenta ya con 200 clien­
tes en Toledo que in­
vierten en Bolsa, Fondos 
y otros Valores guiados 
del asesoramiento de un 
grupo de expertos que 
constituyeron en agosto 
del 99 GVC-Toledo. Su 
delegado, César Gómez 
de las Heras Delmas, ca­
lifica la la Bolsa como 
"medio "idóneo para 
rentabilizai el dinero" y, 
a priori, apunta tina re­
gla de oro en el Parqué, 
"... en la Bolsa no hay 
que tener ni miedo ni 
avaricia". 

?.- ¿Recomendaría a 
sus clientes invertir en 
los atractivos nuevos va­
lores tecnológicos tras 
los últimos altibajos en 
el Nuevo Mercado? 

R.- Hay que tomar po­
siciones moderadas. No­
sotros recomendamos 
poner en el Nuevo Mer­
cado un 10% de su cartera 
porque son valores de 
mucho riesgo. En la ac­
tualidad han recortado 
mucho y deberían de re­
puntar. 

R- ¿Es tan fácil ganar 
dinero en Bolsa como 
perderlo? 

R.- Los mercados de 
capitales son rentables a 
largo plazo. Un.inversor 
tiene que pensar en un pe­
ríodo de dos o tres años 
para rentabiüzar su dine­
ro en Bolsa. 

P.-¿Que servicios ofre­
ce GVC-Toledo? 

R.- Nuestros clientes 
pueden acceder a todos 
los fondos de inversión de 
renta fija o variable, entre 
otros productos. La diver­
sidad que ofrecemos tam­
bién se refiere a lugar geo­
gráfico, pudiendo acceder 
a fondos desde en India 
hasta Japón o Estados 
Urúdos. Contamos tam­
bién con una sala de Bolsa 

"En Bolsa hay que tomar 
posiciones moderadas... y 

colocar en el Nuevo 
Mercado im 10% de la cartera" 

En la imagen, César Gómez de las Heras Delmas. 

donde el usuario puede 
estar en la Bolsa a tiempo 
real, información bursátil, 
gestionamos Carteras a 
partir de 5 millones, etc. 

P.- Las Sociedades de 
Bolsa ¿Han conseguido 
deshancar la competen­
cia de las entidades ban-
carias? 

R.- Noso­
tros damos a 
n u e s t r o s 
clientes ase­
s o r a m i e n t o 
financiero y 
p r o d u c t o s 
muy especia­
lizados, de 
opciones, fu-
tiu-os, etc que 
generalmente las entida­
des financieras rü lo ofre­
cen. 

P-- ¿Qué les diferencia 
en la intervención con las 
entidades tradicionales? 

R.- La nuestra es mu­
cho más barata que con 
los bancos. La comisión es 

Los valores que 
están dando una 
alta rentabilidad 

son Zeltia, 
Mapfre, Indra,,, 

entre otros 

de un 0,25% del efectivo 
de la operación y u n 
0,15% cuando se hace por 
internet. 

R- ¿Es ómportante en 
GVC Toledo la cartera de 
clientes por internet? 

R.- No es relevante aún 
pero están entrando cada 

vez más. 
R- ¿Qué tipo 
de clientes 
han confiado 
en ustedes? 
R.- Tenemos 
de todo tipo. 
El perfil del 
cliente tole­
dano va des­
de el más 
a r r i e s g a d o 

hasta el más conserva­
dor... como en cualquier 
otro lugar, desde universi­
tarios y empresarios hasta 
jubilados, profesionales li­
berales, etc. 

R- ¿Con cuanto dinero 
se puede empezar a ga­
nar dinero en Bolsa? 

R.- Con 500.000 pesetas 
por valor ya vas notando 
la revalorización o tam­
bién lo puedes meter en 
un fondo de inversión 
que te permite diversifi­
car pero con costes muy 
baratos. 

P.-¿Interesa diversifi­
car a nivel internacional? 

R.- Si claro, el coste es 
más elevado por el broker 
internacional y las custo­
dias y liquidaciones son 
más caras que en España, 
pero aún así es más renta­
ble diversificar a nivel 
mundial. 

R- ¿Qué perspectivas 
le augura al Euro tras las 
últimas caídas? ''^'"-' ^ i-

R.- El dólar está'c?*-' 
giendo valor por la bo­
nanza de la econorrua 
americana y para que no 
haya inflación se están su­
biendo los tipos de Inte^ 
res, por lo que los capita­
les, al tener una retribu­
ción más alta en Estados 
Unidos se van aUí y es lo 
que está provocando que 
se compren dólares y se 
vendan euros, pero el eu­
ro tiene que volver a re­
puntar. 

R- ¿En qué valores re-
contienda invertir? 

R.- Los valores de 
nuestra cartera modelo 
son Bayer, Repsol, Aven-
tis, FCC, Bankinter, BNP, 
Uniléver, Telefónica y Vi-
vendi entre otros. 

R- ¿En qué valores es­
peculativos? 

R.- Los que están dan­
do una alta rentabilidad 
por tener mayor riesgo 
son Zeltia, Mapfre, Corte-
fiel, Pryca, Sol MeUa, In-
dra. Acciona, Acesa, Va-
llehermoso, etc. 

R- ¿Por qué en Bolsa 
en lugar de cualquier 
otro tipo de financiación? 

R.- Tienes una rentabi­
lidad claramente superior 
a otros tipos de finan­
ciación siempre y cuando 
sepas como decimos entre 
nosotros que El último 
duro, que se lo gane otro". 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 19/5/2000.


