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Arúvelmcm^ 

El precio del suelo irepercute un 
22% en el de la vivienda 

La provincia de Jaretón con menor 
repercusión de esta variable es Ciudad Real 

La falta de terreno urbarúzable es el 
prdylema de fondo 

La repercusión del pre- do por la Consultora RR. ciona,l donde el precio nos repercute este precio contra, casi duplica este 
CÍO del suelo en Castilla-
La Mancha sobre la vi­
vienda es de un 22,06%, 
según un estudio realiza-

de Acuña referido al pa­
sado año. Esta repercu­
sión está diez puntos por 
debajo de la media na-

del suelo encarece el de 
la vivienda un 32,5%. La 
provincia castellano-
nnanchega en la que me-
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del suelo es en Ciudad 
Real, en la que sólo se 
atisba un 15% de reper­
cusión. Guadalajara, por 

porcentaje y llega hasta 
el 29% esta incidencia 
del precio del suelo en el 
de la vivienda final. 

El tipo medio 
de los 

préstamos 
hipotecarios 
es del 4,5% 

El tipo medio variable de 
los préstamos hipotecarios 
que se están ofreciendo en 
la actualidad en la región de 
forma inicial ronda el 4,5%, 
según un sondeo realizado 
por nuestro semanario entre 
diferentes entidades finan­
cieras que operan en Casti­
lla-La Mancha. De esta for­
ma, el índice general de re­
ferencia se iguala con el eu-
ribor en su situación actual. 
No obstante, hay que tener 
en cuenta que esos datos 
son de referencia, ya que ca­
da entidad ofrece unas con­
diciones específicas para ca­
da cliente. 
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F ' V T R A M S A Y F O R f ^ A S A Extransa y Forcasa, pertenecientes al sector de la construcción en la capital 
conquense y propiedad de los mismos dueños, trabajan continuamente por 

APUESTAN POR LAS introducir las últimas novedades en el campo de la construcción. Las dos so­
ciedades anónimas están diferenciadas y en conjunto 
el año pasado facturaron 1.400 millones. Pags.6 y 7 NOVEDADES 

Castilla-La Mancha tiene el 5% 
de las autoescuelas del país 

En la región existen 418 
autoescuelas, de las que 
325 son centrales y 93 
son delegaciones de és­
tas. Este número de cen­
tros representa el 5% del 
total nacional, que as­
ciende a cerca de 8.000. 
Desde el año 96 las auto-
escuelas de la región 
han crecido un 10%. Los 
empresarios del sector 
reclaman un nuevo Re­

glamento para acabar 
con la competencia des­
leal. Según el presidente 
de la Asociación Provin­
cial de Ciudad Real, 
Juan Antonio Hidalgo, 
esta competencia está 
provocando una caída 
generalizada de los pre­
cios de las clases de con­
ducir y la desaparición 
de muchas autoescue­
las. El presidente de las 
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autoescuelas de Guada­
lajara, Ramón del Río, 
por su parte, opina que 
existen demasiadas au­
toescuelas en Castilla-La 
Mancha y cifra el exce­
dente en un 20%. La for­
ma de evitar este exce­
dente se conseguiría 
profesionalizando el 
sector, dándole a la au-
toescuela una carácter 
de empresa. 

QUE ES 
NOTICIA 

8 

12 

13 
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EMPRESAS 

Finmek empezará 
en sepüetnbre a 

hacer centraUtas 
Finmek, la empresa italia­
na que ha comprado Mag-
neti Marelli, en Guadalaja­
ra, comenzará en el mes 
septiembre a fabricar cen­
tralitas de cuadro de abor­
do. 

E.C/mveches&L 
compra una 

fábrica de jamones 
La empresa ciudadreleña 
Eulalio Chirveches S.L ha 
comprado recientemente 
Jamones Marcos Sotoserra-
no, en Salamanca, en ima 
operación que se saldará 
con unos 1.100 millones. 

Estopear amptm 
sus 

instalaciones 
Estopear, empresa de topo­
grafía y cartografía de Tole­
do, ha terminado de reali­
zar unas nuevas instalacio­
nes, en las que se incluye 
parte de oficirws y una tien­
da que se abrirá próxima­
mente. 

Eí Conche! 
quiere vender un 

34% más 
Embutidos El Conchel, si­
tuada en El Ballestero (Alba­
cete) está apostando fuerte 
por el producto elaborado 
en lugar del fresco. En el 
presente ejercicio tiene pre­
visto incrementar su volu­
men de ventas un 34%. 

ECONOMÍA 

Los contratos 
crecen un 4% 

hasta abril 
En los cuatro primeros 
meses del año el número 
de contratos realizados en 
Castilla-La Mancha es de 
117.681, un 4% más que en 
el mismo periodo del año 
anterior. El 94% de los con­
tratos son temporales. 
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Prevenir 
mejor 

que curar 
Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

La preocupación en el colectivo empresarial 
por los accidentes laborales existe y como 
prueba de ello quiero resaltar en esta oca­
sión dos situaciones de las que nos hacemos 
eco en las páginas de nuestro semanario en 
este número. Una de ellas es una frase de un 
responsable de una empresa de la construc­
ción, concretamente el director financiero de 
Extransa y Forcasa, cuando al ser pregunta­
do por la seguridad laboral, contesta ta­
jantemente que "la seguridad está por enci­
ma de la calidad, la competitividad y la efi­
cacia". 

Este es un buen lema a seguir por el resto 
de empresarios e, insisto, que pone de mani­
fiesto que entre el colectivo existe una preo­
cupación real por contribuir a una reducción 
de los accidentes laborales y, por tanto, no se 
ptfé'dépor normail echar las'ctilpias siempre a 
los empresarios cuando ocurre un desgra­
ciado accidente laboral. 

El otro aspecto al que quería hacer re­
ferencia es a la creación de un departamen­
to sobre prevención de riesgos laborales en 
la Federación Empresarial Toledana, cuyo 
nuevo presidente, al que aprovecho para sa­
ludar desde estas líneas, Ángel Nicolás, ha 
anunciado esta nueva actuación. 

Estos dos ejemplos sirven una vez más 
pafa dejar claro que los empresarios no se 
quedan impasibles o con los brazos cruza­
dos ante un accidente laboral. Quizá no sali­
mos a la calle en manifestación, porque tam­
poco es ese nuestro cometido, sino el de in­
tentar en la medida de nuestras posibilida­
des que no vuelva a ocurrir un accidente y 
que el trabajador pueda realizar su labor 
con las medidas de seguridad necesarias y 
las mejores. 

En este tema, la confrontación entre tra­
bajadores y empresarios no lleva a ningún 
lugar. Hay que ir de la mano y analizar to­
dos juntos qué cuestiones hay que mejorar 
en el entorno de la empresa para evitar si­
tuaciones que nadie busca. 

Todo buen empresario sabe que el capital 
humano es fundamental en su actividad 
económica y por ello es el primero que sufre 
cucmdo se produce un accidente laboral en 
su empresa. 

*Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

VIERNES, 2 DE JUNIO DE 2000 

Ciudad Real, ante el 
presente y futuro 

Á N G E L A L V A R O MALDONADO 
SECRETARIO GENERAL DE CEOE-CEPYME EN CIUDAD REAL 

CEOE-CEPYME de 
Ciudad Real ha elabo­
rado y editará un in­
forme sobre las nece­
sidades de infraes­
tructura en la provin­
cia de Ciudad Real. 
Este texto, aprobado 
por la junta directiva 
y la Asamblea Gene­
ral, profundiza sobre 
las carencias y solu­
ciones en esta materia 
que presenta la pro­
vincia y en especial 
sobre lo que redunda 
en. Las,-.necesidades, 
empresariales. 

El documento reco­
ge que Ciudad Real-se. 
encuentra en una in­
mejorable situación 
geográfica, es de las 
más seguras y con 
una población en sos­
tenido aumento, además de con­
tar, con un dinámico sector de la 
construcción capaz de garantizar 
el crecimiento poblacional de los 
próximos años. Ante esto, las in­
fraestructuras son necesarias pa­
ra un desarrollo so­
cio económico que 
nos sitúe en un lu­
gar preponderante. 

En materia de 
agua, el gran pro­
blema son los ciclos 
de sequía y este las­
tre aún no ha sido 
resuelto: la falta de 
agua no sólo existe 
en lo que se refiere 
al abastecimiento industrial y 
agrario sino incluso al poblacio­
nal. Por lo que es primordial re­
gular el trasvase Tajo-La Mancha 
así como la realización urgente 
de obras de infraestructura hídri-
cas: embalses, canalizaciones y 
depuradoras. Sin agua no hay 
ningún tipo de desavroUo fiable y 
seguro. 

En el capítulo de energía es 
necesario un incremento de la 
infraestructura gasística y garan­
tizar un suministro eléctrico con­
tinuado y estable a todas las co-

Ciudad Red, 
sifme aislada 

enloctue 
se refiere a las 
vías de gran 
capacidad 

marcas de la provincia. También 
es vital mejorar las infraestruc­
turas de telecomunicaciones. 

Por lo que respecta a carrete­
ras, nuestra provincia es una de 
las peor dotadas respecto al valor 

n a c i o n a l 
cuando se 
considera el 
total de carre­
teras y se re­
lacionan con 
su extensión. 
Desde esta 
perspectiva, 
en 1997 los 
21,85 Kms de 
carretera por 

cada 100 Kms cuadrados exis­
tentes constituyen un valor infe­
rior al de España (32,24 Kms cua­
drados). 

Ciudad Real sigue aislada en 
lo que se refiere a las vías de gran 
capacidad, a pesar de que hoy 
por hoy es el principal sistema de 
comunicación, por lo que es ne­
cesario acometer la construcción 
de la autovía Almadén-Puertolla-
no-Ciudad Real-Manzanares-
Puerto Lapice; desdoblamiento 
de la carretera Ciudad Real-Tole­
do, mejorar la red de carreteras 

Enmateriade 
agi4a,elgran 

prohiexnasonhs 
ádosdesecpúay 
este lastre aún 

no ha sido resuelto 

secundarias, realizar la 
ronda exterior en la ca­
pital y el resto de las 
localidades y la cons­
trucción de autovías, 
tan necesarias para el 
transporte provincial, 
como las de Puertolla-
no-Córdoba y Ciudad 
Real-Portugal. 
Asimismo en el capítu­
lo del ferrocarril las ca­
rencias también son 
importantes, ya que 
todavía no hay infraes­
tructura que garantice 
la^alida de mercancías 
y no hemos recibido 
ninguna inversión re­
levante ert^los' últimos 
treinta años en este as­
pecto. ' ' 

El,,- |nf̂ Qr4|ri.̂ ¡̂ ; .r^ppge, 
igualmente, la falta de 
suelo industrial, sobre 

todo, en la capital, la construc­
ción del aeropuerto y su futuro, 
capítulos como comercio exte­
rior, medio ambiente, la función 
de ayuntamientos. Diputación, 
Universidad, mercado de trabajo 

y su evolución, po­
líticas de empleo, 
turismo y su poten­
cialidad, etc. lo que 
supone que seguro 
sea un documento 
referencia ante el re­
to del próximo si­
glo. 
La situación de Ciu-
dad Real y su pro­
vincia en el próxi­

mo milenio depende, en definiti­
va, que sepamos conjugar la po­
tenciación del empresariado lo­
cal con la atracción de inversio­
nes necesarias desde el exterior, 
creadoras de riqueza estable. La 
creación urgente y mejora de in­
fraestructuras para dar el paso 
hacia el nuevo milenio y no que­
darnos estancados, como en otras 
ocasiones, en el siglo anterior. Y 
todo esto pasa por un esfuerzo 
de todos y en este apartado CE­
OE-CEPYME de Ciudad Real es­
tará en primera línea. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 2/6/2000.



VIERNES, 2 DE |UNIO DE 2000 

Bolsa 

A pesar de la subi­
da en la última se­
mana, la -Bolsa ha 
perdido en el mes 
de mayo un 6,8%, 
el peor mes sufrido 
desde enero. 

178.85 
(• 4 . 0 ) ' , . 

Dólar 
Los mercados estadou­
nidenses han vivido 
una semana de indeci­
sión, con fuertes pérdi­
das y subidas, ante la 
amenaza de una ralenti-
zadón de la economú. 

Petróleo 

El precio del crudo 
continúa moviéndose 
en valores altos, 
mientras que en Espa-
fia la guerra por la su­
bida de los carburan­
tes continúa abierta. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

En abril 13.007 turistas 
visitaron Castilla-La Mancha 
Durante el pasado mes de abril 13.007 turis­
tas visitaron Castilla-La Mancha; de los que 
11.842 fueron españoles y 1.165 procedían de 
fuera de España. La estancia media fue de 
2,17 días, mientras que el número de pernoc­
taciones ascendió a 28.289. 

C l i p C La forma en que 
se ha producido 

el relevo en la presidencia de Fe-
deto, que ha sido califícada de 
ejemplar por el propio presiden­
te de la Confederación Regional 
de Empresarios de Castilla-La 
Mancha, Jesús Barcenas. 

B A J A '̂' <̂ <̂̂ >̂ '*̂ '̂  ^̂  ''' 
Unión Europea de su­

primir las ayudas a la producción de 
almendra, que ha provocado las pri­
meras reacciones en contra en Casti­
lla-La Mancha, donde 6.000 familias 
se dedican a este cultivo. El 80% de la 
producción puede perderse. 

LA INLVGKN l)K LA SKMANA 

:fíL-PRI^RrSAiL(aíN.DH. VINQ-fíE CASTILLA-LA MANCHA, TOLEVINO, SE HA INAUGURADO EN TOLEDO. 
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Presidente de la Mesa Nacional de Ajo 

^ í̂'ta-esidÉii{H'a'¿''tí Méá NÍ(Í¡JÍ&ÉM:'-.:Í 

Ajo, José Santiago Rodngo'Zafcd, ha • 
afirmado que la aprobación de una nue­
va cláusula de salvaguardia para el sec­
tor del ajo europeo no va a terminar 
con el problema de la competencia des­
leal de los ajos chinos. 

i' vf»í^>^*w*l*!^%'<-

tJ.K ourcr̂  
Presidente de Caja Castilla-La Mancha 

El presidente de Caja Castilla-La Mancha 
(CCM), Juan Pedro Hernández Mdtó, ha inau­
gurado una nueva sucursal en la localidad gua-
dalajareña de Sigüenza, con lo que el número 
de oficinas abiertas en la región durante el pasa­
do mes de mayo asciende a catorce. Ite esta 
apertura, CCM cuenta con 420 sucursales. 

•MAMAN^^ 
Presidente de Copeg 

La Cámara de Comercio de Guadalajara 
ha albergado unas jomadas sobre Ener­
gías Alternativas en el Tejido Industrial 
organizadas por la Confederación Pro­
vincial de empresarios de esta provin­
cia, Copeg, sobre el desarrollo de ener­
gías renovables. 

CMTASALDICIDIÍ 
: Infonnación a los lectores ¡ 
I Para la publicacldn de originales en la sección de Cartas al Director, I 

pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3°; o si lo preHeren al _ 

•
número de Fax 925 22 50 18 o al I 

e-mall economlayenipresa-clm@(lcom.es | 
Los originales, que no deben sobrepasar las 30 ICneas, deben Ir 

• acompañados de la Totocopla del Documento Nacional de Identidad. I 

¿QUE PASA CON 
ELCARBURANTE? 
Soy un empresario 
que utiliza habi-
tualmente combus­
tible para realizar 
mi actividad y co­
mo muchos com­
pañeros estoy in-
digtudo púr la su­
bida de los carbu­

rantes en lo que va 
de año. Resulta 
iiudmisible que el 
Gobierno no haga 
nada para reme­
diar esta situación, 
que está siendo de­
nunciada desde to­
dos los hientes ha­
bidos y por haber. 
Cada vez que las 

compañías petrolí­
feras deciden subir 
al uiUsono los pre­
cios de los carbu­
rantes me entran 
ganas de no repos­
tar combustible, al­
go que deberíamos 
hacer todos. 

Juan García 
(Albacete) 

mm coMniAS" 
JUAN ANTONIO HIDALGO, 

PRESIDENTE DE LA ASO-

dÁaóN DE AUTOGSCUECAS 

DE CIUDAD REAL: "£«ste 

una gran competencia desle­
al, que está provocando una 
caída generalizada de los pre­
cios de las clases de condu-
ar . 

NARaso GARCÍA, D I ­

RECTOR FlNANQERO DE EX-

TRANSA: "Dadas las caracte­
rísticas de Cuenca, si no se in­
crementa la actividad cons­
tructora', las perspectivas pa­
ra el año 2000 son que se 
mantengan". 

JOAQUÍN HERMOSO, D I ­

RECTOR GENERAL DE TRA­

BAJO: "Se mantendrán 250 de 

los 430 puestos de trabajo que 
había en Magneti Marelli (...) 
Finmek se ha comprometido a 
coritinúar consolidando el te­
jido industrial de Guadalaja- -
ra". 

GONZALO LASA, CONSE­

JERO DELEGADO DE EXPO-

QAUDAD: "Castilla-La Man­
cha es una de las comunida­
des autónomas en las que más 
éxito ha tenido nuestro portal 
en internet (expoqalidad.com) 
y pretendemos ir incremen- _ 
tando nuestros clientes".. 

ANDRÉS ALONSO PARRA, 

GERENTE DE MOLDURERA 

INDUSTRIAL: "El mercado es­

tá muy saturado y las empre­
sas nos vemos obligadas a 

REVISTA DE PRENSA 
X^osdelaHerrade 

Castilla y León 

La mención de "Wio de la 
Tierra de Castilla y León" 
que entrará en vigor la próxi­
ma vendimia, que comenza­
rá a, íinales de verano, se per-, 
fila ya como un marco para­
guas para los caldos de la re­
gión no acogidos a ninguna 
indicación, pero que por sus 
rtíveles cualitativos cumplen 
Icis expectativas de \ ^ o de la 
Tierra. El Consejo Regional 
Agrario dio luz verde al pro­
yecto Wio de la Tierra de 
Castilla y León, con las reser­
vas de Coag y Upa. 

Caja Rural 

La Red dificulta el 

control del fi^ude fiscal 

El aumento del comecdo electró­
nico está planteando problemas 
en la.UiüónJEuropea por la difi­
cultad que añaden las nuevas tec­
nologías al control del 6aude fis­
cal Así se desprende de un estu­
dio que será analizado por los 
minisbos de Econoixua y Finan­
zas de los Quince [~.]. Según se­
ñala el estudio, los Estados 
'miembros tienen que defiíúr mé­
todos para controlar algunas acti­
vidades, como identificar el nú­
mero dd Impuesto Sobre el Valor 
Añadido de k» operadores, obli­
gar a dedararb, etc... 

QncoDias 
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LA COLUMNA 

MóNiCA MORENO 

El "fracaso" 
del nuevo 

IRPF 

El nuevo IRPF que ha 
puesto en marcha el 
Ministerio de Eco­

nomía para hacer más fácil 
la declaración de la renta, 
no ha tenido el éxito que se 
esperaba. Más bien está 
resultando un caos. Si se 
pretendía que fuera más 
fácil para los declarantes, 
no lo han conseguido, en 
muchos casos es hasta más 
difícil. Tal vez por falta de 
información o por falta de 
coordinación. Se ha habla­
do mucho del modelo 
abreviado, el famoso 104, 
pero poco se sabe de las 
condiciones que se ponían 
para poderlo realizar. Se 
ha hecho una campaña 
informa tivo-publicitaria 
muy simple para lo com­
plicado que está resultan­
do. Todo es im desconcier­
to, rematado por un teléfo­
no que está saturado 
desde la primera semana 
en funcionamiento. 

Muchos de los que cteían' 
que ya tenían solucionada 
esta obligación, ahora 
resulta que no, que tienen 
que rendir cuentas a 
Hacienda por la vía tradi­
cional. El colapso está con­
tagiando al desarrollo de 
la campaña de la renta 
normal, en algimas pro­
vincias, aunque no ha ocu­
rrido en Castilla-La Man­
cha, la cita previa para 
cumplir con Hacienda, se 
está dando para la última 
semana de junio. Espere­
mos que los errores de este 
método se aprendan, para 
poder enmendarlos. 

LOS PROTAGONISTAS 

^mCOLAS SUCEDE 
sAJEREZENLA 
- PRESIDENCIA DE 

FEDETO 
Ángel Nicolás ha sido 
elegido nuevo presiden­
te de la Federación 
Empresarial Toledana 
(Fedeto) para los próxi­
mos cuatro años, en 
sustitución de Fernando 
Jerez, que decidió no 
presentarse a la reelec­
ción para centrarse en 
su actividad empresa­
rial. La elección se pro­
dujo por mayoría abso­
luta (113 a favor y uno 
en contra), durante la 
celebración de la Asam­
blea General de Fedeto' 
que tuvo lugar el pasa­
do 29 de mayo en la 
sede de la Federación. 

Cecam coordina cursos de * 
prevención de riesgos laborales 
Desde principios'de año, la Confede­
ración Regior\al de Empresario^ de 
Castflla-íja ofendía está gestionando 
la impartición de cursos de grado 
básico de Prevención de Riesgos 
Laborales en cada una de las cinco 
provincias de la comunidad. Las 20 
acciones formativas que se están 
desarrollando en el marco de un 
convenio con la Consejería de Indus­
tria, constan de 50 horas lectivas y 
están dirigidos, principalmente, a 
empresarios que cuentan en sus 
empresas con menos de 6 trabajado­
res que hayan asumido las tareas 
preventivas en su empresa o en sus 
actividades con el objeto de propor­
cionarles unos conocimientos sufi­
cientes en materia de prevención. Al 
término de los cursos, que están 
siendo ejecutados por las federacio­

nes empresariales provinciales, los 
beneficiarios conocerán la legisla­
ción existente ai Prevención de Ries­
gos Laborales, adquiriendo los cono­
cimientos, habilidades y metodolo­
gía necesarias para la implantación 
de técnicas de evaluación de riesgos 
laborales en sus propias empresas, 
estando capacitados para asumir 
esta responsabilidad en su empreseis. 
De este modo, Cecam, en colabora­
ción con la Consejería de Industria 
está dando respuesta a la necesidad 
de formación en este ámbito que se 
ha constatado, sobre todo, entre las 
pymes de la región que habitual-
mente y por su naturaleza son las 
que presentan mayores dificultades 
a la hora de evaluar los riesgos labo­
rales y establecer estrategias de pre­
vención. 

Las gasolineras amenazan con 
cerrar las estaciones de servido 

Al cierre de esta edición la patronal 
de las gaisolineías no había tomado 
una decisión sobre la amenaza de 

'•cenar las estaciones-de. servicio en 
contra de las petroleras, si no se eli­
minan los contratos de abandera­
miento en exclusiva de las petrole­
ras. De producirse el cierre éste se 
podría llevar a cabo los últimos 
domingos de cada mes, uniéndose 
así a la propuesta de la Unión de 
Consumidores de España (UCE) de 
tener "un día sin gasolina". Según 
la patronal la única forma de redu­
cir el precio de los carburantes a 
corto plazo es una reducción de los 
impuestos que gravan los hidrocar­
buros. Para este colectivo la solu­
ción consistiría en liberar a todas las 
estaciones de servicio de los contra­
tos de suministro en exclusiva, así 

las gasolineras podrían comprar en 
el mercado libre en mejores condi­
ciones de precio y de fónría de 
pago, por Ip que la gasolina"seFÍa 
mucho más barato de esta forma. 
Para articular esta medida, la patro­
nal del sectorpropone que sejeooí̂  
nozca el derecho de loS gasolineros 
a indeirmizar a las petroleras por las 
inversiones que éstas realizaron en 
las estaciones de servicio y así extin­
guir los contratos de abanderamien­
to. El presidente de la Confedera­
ción Española de Estaciones de Ser­
vicio, Roberto Sáez, ha asegurado 
que las subidas del precio de los 
carburantes no sólo perjudica a los 
usuarios sirw también a las gasoli­
neras, que pierden ventas por el 
encarecimiento, ya que sus clientes 
reducen sus gastos. 

ALDIA 
Curso Superior de Cata en 

la D , 0 . La Mancha 

Desde el pasado día 28 hasta el 31 de mayo, un grupo 
de 20 alumnos de la Escuela de Hostelería de Estocol-
mo (Suecia), acompañados por dos profesores de esta 
misma Escuela y dos miembros de la Oficina Comer­
cial de España en Estocolmo, han realizado un Curso 
Superior de Cata, que ha sido impartido por los espe­
cialistas del Consejo Regulador de la Etenominación 
de Origen "La Mancha". El gruf>o se mostró satisfe­
cho por las modernas instalaciones encontradas en las 
bodegas de La Mancha y la calidad del vino de la 
Denominación de Origen. 

La antigyu nacional II será 
reparada en Agosto 

Gran parte de los problemas del tráfico de Guadalaja-
ra se resolverán a partir del próximo mes de agosto 
con el inicio de las obras de la antigua nacional II a 
partir de ese mismo mes. Se va a acometer el arreglo de 
la pavimentación del principal tramo de esta vía gra­
cias a un acuerdo concertado entre el Ayuntamiento de 
Guadalajara y la Junta de Comunidades de Castilla-La 
Mancha. La travesía de la antigua nacional II va a ser 
cedida por la Junta al Ayuntamiento de Guadalajara en 
cuanto se lleven a cabo algunas obras de mejora del 
firme. Informa J.M.Miranda. 

La Cámara conquense inicia 
reladones comercuúes con l^ápdes 

El vicepresidente de la Asociación de la Pyme (API) 
de Ñapóles, integrada en la Cámara de Comercio de 
aquella provincia, Darío Scalella, ha mantenido una 
reunión con el presidente de la Cámara de Cuenca, 
Eduardo Ferrtóndez Palomo, como primera toma de 
contacto entre ambas organizaciones, para comenzar 
a intercambiar información, a fin de establecer un 
canal de cooperación entre empresas de ambas cir­
cunscripciones interesadas en mantener relaciones de 
import-export y para crear iniciativas comerciales 
conjuntas. 
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Los empresarios dd 

Él número de autoescuelas se ha 
incrementado un 10% desde 1996 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

Los empresarios del sec­
tor de autoescuelas están 
en pie de guerra. El pró­
ximo día 1 de julio se 
reunirá en Madrid la 
Confederación Nacional 
de Autoescuelas, en las 
que se analizará la actual 
situación del sector y las 
medidas que reclamarán 
del Gobier­
no para 
hacer frente 
a las subidas Montür UrUl 

El sector mueve en Castilla'-La lÁancha cerca de 6.270 
millones de pesetas, y representa el 5% del total nacional 

^2> 

Juan Antonio Hidalgo 
explica que para montar 
una autoescuela se 
requiere una inversión 
aproximada de cuatro 
millones de pesetas, can­
tidad que se ve aminora­
da por las diferentes for­
mas de adquirir los vehí­

culos, como 
es el caso del 
leasing, que 
reducen de 

' forma consi­
derable los 
costes. 

'°' ^"''"- Puede costar 
i»nte9; que '—- — — 
les ha influí- f^f-f^Q^flfí"' " g . ..„ji;<Segaáoi ^atwssnr 
éo de- fórnía CUatrO mí l loT ieS f a c i l i t a d o s 
(iiirectiaL'treBn R! MÍO 9(p'^'&'pÁ>Sfüf ^^ onfWHüla^eÉírtarDcJ^ 

—• ^ ——. rn Prnvinr'ial 

De las 418 
autoescuelas de la 

regjórif 325 son 
centrales y 93 

S i n 
«urribqi^ajíy'a'pesar de ser 
jfaportcarítepfBiqtBíria'dfil 
cowib'ustible' ' ího 'Ies ' . 'e i 
principal problema con 
el que se enfrentan los 
empresarios de autoes­
cuelas. "Actualmente 
existe una gran compe­
tencia desleal, que está 
•píro-vocando una caída 
generaliza­
da de los 
precios de 
las clases 
de condu­
cir y la 
d e s a p a r i ­
ción de 
m u c h a s 
au toescue­
las", afirma 
el presidente de la Aso­
ciación Provincial de 
Ciudad Real, Juan Anto­
nio Hidalgo. 

Los empresar ios del 
sector consideran que las 
causas de esta situación 
se encuentran en el 
Reglamento que regula 
esta actividad, que está 
en vigor desde el año 
1984, y que permite a 
cualquier profesor- de 
conducir montar-su pro­
pia autoescuela con muy 
pocos medios materiales. 

delegaciones 

en Castilla-La Mancha, 
con un excedente aproxi­
mado de un 20%, y que 
la forma de evitarlo sería 
profesionalizando el sec­
tor, dándole a la autoes­
cuela un carácter de 
empresa. "Había que 
establecer unos requisi­
tos más exigentes para 
abrir autoescuelas -afir­
ma-, ya que resulta 
incomprensible, por 
ejemplo, que en la mayo­
ría de éstas haya un sólo 
profesor". 

Para terminar con esta 

de éstas 

ra Provincial 
de Tráfico de Toledo, en 
los últimos tres años el 
número die' autoescuelas 
en Castilla-La Mancha se 
ha incrementado en un 
10%, contabilizándose a 
31 de marzo del presente 
ejercicio 418 negocios de 
este tipo, de los que 325 
correspondían a centra­

les y 93 a sec­
ciones o dele-
g a c i o n e s . 
Esta cifra 
representa un 
5% del total 
de autoescue­
las repartidas 
por todo el , 
t e r r i t o r i o j 
nacional, que J 

asciende a cerca de 8.000 J 

Teniendo en cuenta * El presidente de la Asociación Provincial 
que'el volumen de factu- • de Autoescuelas de Ciudad Real,7uan 
ración medio anual de * Antonio Hidalgo, denuncia que muchas 
una autoescuela es de * autoescuelas están trabajando por debajo 
quince millones de pese- * de costes.con el único objetivo de terminar 
tas, este sector mueve en • con la competencia.-Para apoyar esta afir-
Castilla-La Mancha aire- * mación, han elaborado un estudio en el 
dedor de 6.270 millones • que se detalla pormenorízadamente el 
de pesetas. * coste de una clase práctica, que se sitúa en 

El presidente de la • tomo a las 3.500 pesetas, cantidad que . 
Asociación Provincial de • muy pocas autoescuelas cobran a sus 
Autoescuelas de Guada- • alumnos, llegandú a estar en muchas oca-
lajara, Ramón del Río, • siones por debajo de las 3.000 pesetas. Así, 
considera que existen • la clase se desglosa de la siguiente forma: 
demasiadas autoescuelas • gastos de profesor (2.500 pesetas), amorti-

situación, Ramón del 
Río, aboga porque se ela­
bore un nuevo Regla­
mento en el que se exija 
un mínimo número de 
profesores para poder 
montar una autoescuela 
y un aula con un deter­
minado número de 
metros cuadrados, para 
ofrecer una enseñanza de 
mayor calidad. 

Respecto a la subida 
en el precio de los carbu­
rantes, los empresarios 
del sector estiman que 
sus ingresos se han visto 

reducidos en torno a un 
3%, a pesar de que los 
asociados están acogidos 
a la tarjeta Solred, por el 
que disfrutan de cinco 
pesetas por litro de des­
cuento. 

No obstante, desde la 
Confederación Nacional 
se reclama del Gobierno 
que se les trate como 
productores, al igual que 
ocurre con otros colecti­
vos, ya que utilizan el 
combustible para ejercer 
su actividad empresa­
rial. 

El costé ñî cfio de una clase práctica para el 
emtyresario se sitúa en tomo a las 3 «500 pesetas 

zación del vehículo (433 pesetas), combus­
tible (2,5-3 litros: 400 pesetas), varios: -
seguros, parking, tasas de ayuntamiento, 
etc..(163 pesetas) y taller (83 pesetas). Juan 
Antonio Hidalgo considera que el precio 
medio de una clase debería estar por enci­
ma de las 4.000 pesetas para que el empre­
sario pudiera tener un margen aceptable, 
ya que en la actualidad éste gana una 
media de 182.000 pesetas mensuales, 
soportando un riesgo anual de «erca de 
424.000 pesetas. En este sentido, afirma 
que el sector se está descapitalizando y 
que la única forma de terminar con ésto es 
aumentando las inspecciones. 

-• : * !í t ,-

: de las 
iauíoescmías 

Resulta com­
prensible y 
lógico que 
todos los 
empresarios 
luchen y 
reclamen por 
conseguir aquello que les 
parece legítimo y justo. Este 
semana, los agricultores y 
transportistas reclamaban 
del (Gobierno ayudas para 
paliar las pérdidas ocasio­
nadas por la subida de los 
carburantes. Del mismo 
modo Aébemn hacerlo los 
empresarios de autoescue­
las, que utilizan el combus­
tible para desarrolíar su 

^gp tnv^c i^ ) i^ , ) . que^ .^ 
fS§Wíga.pasa .ppr^Valladg; 
Ud" redaman de la Admi­
nistración im nuevo Regla­
mento que según ellos ter­
mine con la competetKia 
desleal y...(digo yo) poder 
así incrementar los precios 
de las clases prácticas a sus 
anchas, ya que dicen están 
muy por d ^ j p ^e Ip que 
les cueste. Deberían recor­
dar estos empresarios que, 
fX)r ejemplo, los licenciados 
en Farmacia llevan años 
luchando para que se facili­
te la apertura de nuevas 
farmacias y se termine con 
los privilegios que actual­
mente existen. Que actual 
mente no se exqan muchos 
requisitos para monter una 
autoescuela no es malo por 
deñnición, ya que mientras 
tpiejptragxiémwegtre kjcojt-
b'ario,4c^o.,piDÍesíonal que 
lo haga es igualmente váli­
do para este actividad. 
Poner m^s trabas equival­
dría a. la creación de feu­
dos, sobre., todo en las 
pequeí^as • poblaciones, 
donde ^ .?l, .usuaiip. :no 
podría elegir entre ^utpes-
cuelas más bara tas .p^r 
que, como .1^. experiencia 
demuestra,, en. ,miiphc|s 
pueblpg,!^. aqtQescujgp 
pfeftai} ..los m i ^ j n ó s j ] ^ 
jcios. ¿Por qué será? ' ' fef ' 
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R A D I O G R A F Í A EMPRESARIAL: EXTRANSA Y FORCASA 

Extransa y Forcasa son dos empresas conquenses que reaUzan su actividad dentro del ámbito de hx 
construcción, aunque sus productos están claramente diferenciados entre sL La facturación total del 

grupo durante el año 1999 ascendió a 1*400 mülones de pesetas;, siendo Forcasa, con la consolidación 
en el mercado de la placa alveolar, la q^e experimentó un crecimiento más relevante* 

Extransa y Forcasa avanzan 
en las naves industriales 

La capacidad de producción es de unos 100.000 metros cúbicos de hormigón armado y 
100.000 metros cuadrados de placa alveolar, tres veces más que la demanda 

MóNiCA MORENO 

Cuenca 

Extransa y Forcasa 
(Forjados de Calidad S.A.) 
son dos empresas de 
Cuenca, pertenecientes a 
los mismos propietarios, 
pero que realizan produc­
tos diferenciados entre sí; 
todos ellos relacionados 
con el mundo de la cons­
trucción. Extransa que se 
constituyó en t96$'iréva"^ 

hecha en cuestión de días. 
Extransa tiene una capaci­
dad de producción de más 
de 100.000 metros cúbicos 
de hormigón armado y 
Forcasa en uno de sus últi­
mos productos, la placa 
alveolar, puede fabricar 
del orden de los 100.000 
metros cuadrados. 
"Producimos lo que la 
demanda depara en cada 
ejercfcio, dependiendo de 

cabo cinco actividades fiijinn, la tipología de las obras, 
'díméiítálfes^ fabricaciJkt.lÜ; Aunque ert E><transa la 
hormigón y morteros; pre­
fabricados de hormigón 
(como son bloques, bove­
dillas, adoquines,etc.); pro­
ducción y tratamiento de 
áridos; movimien­
to de tierras y 
excavaciones; 
y por último 
puesta a dis- — 
posición del 
público de 
portacontene-
dores para el 
t r a t a m i e n t o 
de escombros 
p r o c e d e n t e s 
de las obras. 

Por su parte Forcasa, 
que comienza su actividad 
en 1985, es una fábrica que 
produce elementos preten-
sados de hormigón (vigas 
de hormigón pretensado, 
placas alveolares, etc.), 
además de la construcción 
de naves y estructuras de 
hormigón. 

En sendas empresas se 
está trabajando por intro­
ducir novedades en el 
campo de la construcción y 
hacerlo más fácil, de tal 
manera que las naves que 
hace unos años tardaban 
en construirse meses, con 
los nuevos elementos, 
como son los bloques o 
placas de hormigón, está 

El grupo 
cuenta con una 

plantilla que 
supera los 100 
trabajadores 

capacidad productiva es 
tres o cuatro veces supe­
rior a la demanda", asegu­
ra el director financiero de 
Extransa y Forcasa, 

Narciso García. 
Entre Forcasa y 

E x t r a n s a 
suman una 

— facturación 
anual de 
1.400 millo­
nes de 
pesetas, de 
los que 600 
m i l l o n e s 
representan 

el volumen de negocio de 
Extransa, y 800 de Forcasa. 

La facturación del año 
1999 de Extransa se incre­
mentó con respecto al año 
anterior en tomo a un 5%. 
"Dada las características 
de Cuenca, si no se incre­
menta la actividad cons­
tructora, las perspectivas 
para el año 2000 es que se 
mantenga", asegura 
García. 

En lo que respecta a 
Forcasa el 99 fue importan­
te en su actividad ya que 
en este año se ha consoli­
dado en el mercado la 
placa alveolar. Este inno­
vador producto representa 
en el volumen de operacio­
nes un crecimiento del 

En la Imagen, vista área de las dos empresas que están en una parcela de 10 hectáreas. 

Constantes 
renovaciones en 
las irisícüacUm^s 

En este grupo de • "• 
empresas todos los 
años introducen mejo­
ras en sus instalacio­
nes, que consisten 
principalmente en 
rettbVkP k^ésátiüñfarfof 
pkF¥{^»lA^SJ i^á>flfí?-
ma tecnolograí^áfÜmq 
ma ampliación de ins­
talaciones "ctfn^lí tf 6 'Off 

superficie de Forcasa,, 
alcaHzartáo>'áiáfUifW¿íi*í> 
2:506-'ifl»tfé^^á«^«R» 
ais Su{»éíficíe.'Entre 
esta ampliación y otras 
renovaciones la inver­
sión supone unos 100 
millones de pesetas. 

Dispone de quince máquinas excavadoras, que renueva todos los años. 

PRINCIPALES DATOS 
•Empresa Extransa y Forcasa 

•Director f inanciero Narciso Garda 

•Actividad 

•Dirección 

•Localidad 

•Facturación 99 

•Plantilla 

•Fecha de const. 

Fabricación de hormigón, áridos, vigas 

Antonia Maura, 1°-1' Izq. (Oficinas) 

Cuenca 

1.400 miliones 

100 

Extransa (1969) y Foijado (1985) 

100%. Según los responsa­
bles de la empresa, Forcasa 
es la única compañía, en 
Cuenca, que fabrica placa 
alveolar. 

Las instalaciones de las 
dos firmas están situadas 
en una parcela de 10 hectá­
reas, en la que están cons­
truidas naves, instalacio­
nes, almacenes exteriores, 
talleres, planta de transfor­
mación de áridos y coche­
ras. La últinxa ampliación 
se llevó a cabo en Forcasa 

que entre las obras de 
construcción y las que se 
están llevando a cabo 
supusieron una inversión 
cercana a los 100 millones 
de pesetas. 

Tanto en una empresa 
como en la otra, todos 
los años se producen 
mejoras en la maquina­
ria, adaptadas a las nue­
vas tecnologías. Según 
Narciso García, " no con­
siste tanto en crecer en 
instalaciones como en 

renovar la maquinaria". 
En Extransa se es tán 
in t roduciendo au toma­
tismos (máquinas com­
pactas que llevan a cabo 
varias funciones a la 
vez) para su fábrica de 
hormigón y prefabrica­
dos. 

El grupo cuenta con 
una plantilla que supera 
los 100 trabajadores. 
Asimismo d i spone de 
quince máquinas exca­
vadoras, diez camiones 

hormigoneras y cinco 
vehículos de reparto. 

El ámbito de actuación 
del grupo depende de los 
productos que se sumi­
nistren. Así Extransa rea­
liza servicios en la pro­
vincia de Cuenca y alre­
dedores, debido a la 
durabil idad del hormi­
gón y los costes del trans­
porte. En Forcasa, con la 
placa alveolar, llegan a 
todos los puntos de la 
Península. 
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Primeros en 
conseguir el 

sello INCE 

Extransa fue la prime­
ra empresa de España 
en conseguir el sel lo 
INCE-AENOR de cali­
dad de este producto 
de construcción. Esto 
representa el interés 
por la calidad y el ase­
guramiento de la 
misma. "No sólo que­
remos producir cali­
dad sino además 
demostrarlo", asegura 
Narciso García. El 
objeto del sello INCE 
del Hormigón prepa­
rado es el de garanti­
zar estadísticamente 
la calidad del hormi­
gón preparado 
mediante un proceso 
de control de las ins­
talaciones, de las 
materias primas y del 
producto terminado. 
Las ventajas de este 
sello es la de utilizar 
productos que han 
sido controlados en 
todas las etapas del 
proceso d e fabricación 
y por tanto, el r iesgo 
del usuar io de u t i l izar 
predoctos no confor­
mes es inferior al que 
se producir ía si se uti­
l izaran hormigones 
que no han sido con­
trolados en todas estas 
etapas. 

Extransa y Forcasa 
está implantando la 
UNE-EN-ISO 9002. 
Esperan implantar ia 
en lo que va de año 
para obtener la norma 
y luego optaremos por 
la certificación de 
empresa . 

NAUCISO CAUCÍA. DIRECTOR nNANOERO DE EKTTIANSA YFORCA!^ 

'̂ La seguridad está por encima de la 
calidad, la competitividad y la eficacia" 

MóNicA MORENO 

Cuenca 

Pregunta.- Estamos viviendo 
un buen momento para las 
empresas de la constracdón, 
ya que la situación económica 
impulsa las inversiones 
empresariales y la constrac­
dón de viviendas. ¿Como está 
aprovechando la empresa este 
momento? 

Respuesta.- Que estamos 
viviendo un buen momento 
habría que matizarlo, ya que d 
caso de Cuenca no es exlrapo-
lable al ámbito nadonal, ya que 
tiene sus propias peculiarida­
des. S es derto que se está 
viviendo un momento bueno 
que no es de los más b^os. En 
Extransa y Forcasa se aprove­
cha en la medida en que se 
puede. Como nuestra capad-
dad de producdón es muy 
superior a la 
demanda, no 
tenemos proble­
mas de adapta-
dón. Las 

empresas están 
p r e p a r a d a s 
para afrontar 
los retos de la 
demanda con 
facilidad. 

R- Si estu­
vieran en otra provinda que 
no fuera Cuenca, ¿se apiove^ 
chañan mejor de esta situa-
dón? 

R.- Tendríamos más activi­
dad, ya que Cuenca tiene unas 
posibilidades muy limitadas. 

R- ¿No han pensado salir a 

Narciso Garda, director financiero de Extransa y Forcasa. 

La construcción 
va por la vía de 

una rápida 
ejecución de las 
unidades de la 

otras provindas establedendo 

allí sus propias plantas de 
producdón? 

R.- Se valora la posibilidad 
de crecer. Se 
puede hacer 
de varias for-
mas:desde el 
sitio donde 
imo opera o 
bien diversifi­
cando centros 
de producdón. 
Pero dada la 
estructura de 
la empresa se 

ha preferido hasta la fecha con­
trolar de una manera muy 
directa la actividad en un solo 
centro antes que dispersamos 
en la diversidad de centros de 
trabajo. Pero naturalmente 
nada es despreciable. 

R- ¿Qué características 
tiene la constracdón de hoy ? 

obra 

R- La COTStrucdón va por 
la vía de una rápida qecudón 
de las unidades de la obra. Más 
que una obra es una instala-
dón 

R- Dentro del coste del 
producto la paite propordo-
nal que le corresponde al 
transporte es muy alta. ¿En 
qué medida les afecta la subi­
da de los carburantes? 

R.- Son productos cuyo 
valor unitario es muy bajo y la 
inddenda de los predos del 
transporte es muy alta, por lo 
que el aumento de los predos 
de los carburantes influye 
mucho. Por qemplo, transpor­
tar unas bovedillas a 100 kiló­
metros, supone urw partid-
padón del predo del transpor­
te de un 30%. Siendo un pro­
ducto barato el trans|X)rte tiene 
un predo relativo alto. 

R- El hormigón es un bien 
perecedero. ¿Cómo hacen 
frente a esta drcunstanda? 

R-La distan­
cia determina la 
eficacia de nues­
tro producto. 
No podemos 
llevar hormigón 
a grandes dis­
tandas porque 
cuando llegara a 
su destino 
habría que tirar­
lo. Además de 
esto, el predo del transporte 
sería elevado y seríamos f>oco 
competitivos. Tendría ventaja 
comparativa aquel sumirústra-
dor que tuviera su fábrica, más 
cerca del punto de destino. 

R- ¿Cómo está la compe-
tenda en la provincia de 
Cuenca? 

3 R-- En Cuenca hay muchos 
&• suminisb'adores, en la capital 
a hay cuatro. Exb'ansa puede 
T fabricar por sí misma todo d 

hormigón que necesita 
Cuenca. Podemos dedr que 
estamos desfilfanando las 3/4 
partes de nuestra capaddad 
productiva. 

R- La seguridad laboral es 
un capítulo importante en las 
empresas. ¿Qué actuadones 
Devan a cabo? 

R- Estamos altamente 
condendados con la seguridad 
e higiene en el biabajo. La segu­
ridad está p>or encima de la 
calidad, la comp>etitividad y la 
eficacia. Tenemos un plan de 
seguridad que hemos contrata­
do con im servido extemo de 
prevendón que ha llevado a 
cabo la evaluadón de riesgos 
por actividades y puestos de 

trabajo. 

Extransa 
puede 

fabricar por sí 
misma todo el 
hormigón que 

necesita Cuenca 

P.-¿Cuál es el 
i m p a c t o 
m e d i o a m ­
biental de 
estas dos 
empresas? 
R- No tienen 
i m p a c t o 
medioambien­
tal. Exh-aemos 
áridos sin 

voladuras, son canteras a ddo 
abierto, que se hacen de acuer­
do con la normativa en unos 
lugares determinados. Si 
hubiera impacto medioam­
biental éste sería el visual. Es 
una actividad que no contami­
na tal y como nosotros lo hace­
mos. 

lililí 
Únicos fabricantes de la placa 

alveolar en Cuenca 

En el año 99 Forcasa intro­
duce en el mercado un 
nuevo producto, la placa 
alveolar, que ha tenido 
gran aceptación. Este pro­
ducto "es como si se fun­
diera una viga de Forcasa y 
una de las bovedillas de 
Extransa". Si se pone en 
posición horizontal es para 
forjado y si es vertical para 
cerramiento. Las piezas 
salen numeradas según la 
estructura de hierro, se van 

colocando sucesivamente 
una detrás de otra, de tal 
manera que se construye la 
nave en breve tiempo y con 
poca mano de obra. Es un 
producto nuevo con ape­
nas dos años de existencia. 
Entre sus ventajas se 
encuentra la versatilidad y 
su rapidez en la coloca­
ción. Se elabora con unas 
autorizaciones de uso, que 
es como la patente que 
tiene la empresa. 
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La empresa que hâ ^̂ ^̂  

Las partes llegan a un acuerdo 
para la viabilidad de Finmek 

ALICIA SÁNCHEZ 

Toledo 
Finmek señala que en septiembre la antigua factoría M^arelli 

en Qtuidalajara comenzará a elaborar cuadros de abordo 
Tras la presentación del 
expediente de extinción 
de contratos y suspensión 
temporal de empleos para 
la plantilla de la factoría 
alcarreña de Magneti 
Marelli, las 

p a r t e s , jf^th 
tanto el ^ ^ ^ ^ ^ 

actual Magneti a su 
dueña, Finmek", según 
fuentes de la dirección de 
Magneti, que mantuvie­
ron una reunión reciente­

mente en 
Toledo para 
dar cuenta a 

Comité de Trabajo garantiza la máxima 
E m p r e s a s , 
s i n d i c a t o s 
y la Direc­
ción Gene­
ral de Tra­
bajo, han 
c a l i f i c a d o 
de "satis­
factorios" las propuestas 
presentados por la empre­
sa italiana para proceder a 
su venta la multinacional 
Finmek. 

Concretamente, "se ha 
, UegiVÍ0..9,wn,;íií;í^BÍo P3r | 
poner en marcha el proce­
so de 106 prejubilaciones, 
22 bajas 

a u t o r i d a d el compromiso de 
*- a u t o n ó m i c a 

la nueva empresa laboral de su 
para el desarrollo proyecto de 

del tejido industrial 

viabilidad. 
La compra 
de Magneti 
Marelli por 

parte de Finmek tenía 
lugar hace escasamente 
un mes. La nueva compa­
ñía, también italiana con­
cluyó la reunión manteni­
da con los sindicatos y la 
Dirección ^Qeriéraí de Tra­
bajo con "buenas expecta­
tivas, ya que la presenta­

ción de los 

En la imagen, un momenlto de, |a, i ;ewl^ e^tfe IVIagneti Marrelli, Finmek, el Comité y Junta. 

voluntarias 
con indem­
n izac iones 
de 65 días 
por año tra­
bajado y 

Los sindicatos 
aceptan el 

preacuerdo de 

expedientes 
de extinción 
han tenido 
buena acogi­
da, lo que 
nos facilitará 

expedientes 106 prejubilociones po"̂ "̂  ^" 
de suspen- ^/» i . marcha la 

j 'V 22 baias 
siones de ;—-̂  t^«*|«*o r e c o n v e r -

Voluntarias sión de la 
fábrica como 

e m p 1 .e o 
durante los 
últimos seis meses del 
presente año para conse­
guir idóneamente la tran­
sición de la actividad de 

lo teníamos previsto, para 
el mes de septiembre". 
Según fuentes de Finmek 
Magneti Marelli aportará 

hasta dicha fecha los pro­
ductos que actualmente 
elabórala fábrica de car­
burantes como termosta­
tos, bombas de aceite y 
multiplicará por tres su 
producción del cuerpo 
pico (inyector). 

Por su parte, Finmek 
comenzará en septiembre 
a elaborar centralitas de 
cuadros de abordo (cua­
dros eléctricos), que 
posteriormente venderá a 
empresas como Alcatel, 
Olivetti, Siemens. La pro­
ducción de los antiguos 
productos de carburado­

res para coches irá "pro-
gresivamente descendien­
do" hasta sustituir la 
actual actividad por la 
realización de dichas cen­
tralitas de cuadros de 
abordo, más demandadas 
por el mercado. 

Por su parte, el porta­
voz del Comité de Empre­
sa de Magneti Marelli, 
Pedro del Olmo, señalaba 
a este semanario que tras 
la reunión mantenida en 
Toledo con la empresa se 
conseguía llegar a un 
acuerdo y "UGT firmará 
dicho preacuerdo". 

Trabajo, Joaquín Hermoso, 
manifestaba su satisfac­
ción ya que "se manten­
drán 250 de los 430 pues­
tos de trabajo que había 
anteriormente y Finmek se 
ha comprometido a conti­
nuar consolidando el teji­
do industrial de Guadala-
jara". 

La Consejería de Indus­
tria adquiere el compromi­
so de poner a disposición 
de Finmek todas las ayu­
das que el Gobierno regio­
nal tiene en materia de 
inversión empresarial. 

Los salarios 
del vino y 
mazapán, 

pendientes de 
negociación 

REDACCIÓN 

Toledo 

En la provincia de Toledo 
son dos los convenios que 
están pendientes aún de 
negociación para el año 
2000, el de los vinos y el de 
mazapán. 

En el año 2(XX) se han fir­
mado recientemente el del 
servicio de limpieza viaria 
con la empresa Urbaser. 
Unas negociaciones que 
han sido duras y que lleva­
ron incluso a los trabajado­
res de Urbaser a iniciar una 
huelga indefinida de lim­
pieza que, afortunadamen­
te, se solventó al tercer día. 

Otro de los convenios 
que ha sido difícil de nego­
ciar ha sido el de comercio 
de alimentación, que se fir­
maba y se desconvocaba 
una huelga que teridría que 
haber ^pjxf^]Xia^p,^^í^ 1 
de junio de forma:, injip^^-
da como protesta a la "dis-
•tancia" sntm.tvjfíif^^'ílm^ y 

En el presente año han 
visto también sus-frutos 
otros convenios como el de 
hosfelena-y el cpnvenio.de 
aceites. Én el mes de abril 
se firmaba, recientemente, 
el convenio que afecta al 
sector de las tintorerías. 

Los sindicatos están en 
la fase de negociar el con­
venio de vinos y mazapán, 
que podría ser con una 
vigencia de entre dos y tres 
años, que se augura que se 
apruebe con normalidad 
tras las conversaciones ini­
ciadas. 

REDACCIÓN 

Albacete 

El sector de la cuchillería 
en Albacete ha firmado el 
convenio colectivo, que 
afectará a más de 2.000 
trabajadores de la pro­
vincia, con una subida 
acordad con los sindica­
tos del 3% más 3.000 
pesetas lineales mensua­
les, que se incrementarán 
sobre el salario base, 
para este año, el IPC real 
más un 0,25% y 4.000 
pesetas para el año 2001 
y de 5.000 pesetas para el 
último año de vigencia 
de este convenio, que 

La cuchillería fíirma el convenio 
con un incremento del 3% 

Además contempla incrementos lineales de 3.000 pesetas 
mensuales sobre el salario base para este año 

además, recoge las cláu­
sula de revisión salarial. 

La vigencia de este 
convenio será de tres 
años, período de vigen­
cia conseguido gracias a 
la estabilidad del sector, 
donde uno de los puntos 
más importantes, según 
resaltaron desde el sindi­
cato, ha sidp la obtención 

del compromiso, por 
parte de la patronal, de 
que la contratación even­
tual no supere el 15%. 

La reducción de la jor­
nada laboral en ocho 
horas a lo largo de estos 
tres años anteriores y las 
mejoras salariales de 
entre 22.000 y 25.000 
pesetas son otros de los 

acuerdos recogidos en el 
convenio. El secretario 
provincial del sector del 
metal, Ramón Scot, rese­
ñó a los medios de comu­
nicación presentes algu­
nos de los acuerdos que 
permitirán recortar dife­
rencias salariales con el 
resto de los sectores del 
metal, considerando que 

los salarios en el sector 
de la cuchillería eran de 
los más bajos del metal. 

Así, el sindicalista 
Ramón Scot puntual izó 
que aunque las preten­
siones sindicales eran 
superiores en cuanto al 
salario se decidió ceder 
para facilitar la firma de 
este convenio. 

EN BREVE 

Acuerdo de 
Indusal 

J.M.M. 

Guadalajara 

La empresa Indusal Centro 
S.A. ha firmado el convenio 
colectivo para el próximo 
trienio y contempla un 
incremento salarial del 2,5% 
para los 86 trabajadores. 

También se ha registrado 
el convenio de Remanentes 
y Aserradores que afecta a 
cuatro empresas y 50 traba­
jadores con una subida del 
6%. 
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Hace menos de un mê^ 

Eulalio Chiirveches SX. apuesta 
por la producción de jamones 

La empresa quesera empezó hace unos años a explotar una granja 
de cerdos en la que ha invertido en el último año 800 míüones 

A N A I. MOREIRA 

Ciudad Real 

Eulalio Chirveches S.L., 
empresa dedicada a la ela­
boración de quesos y ubi­
cada en la localidad ciuda-
drealeña de Almodóvar 
del Campo, ha comprado 
la empresa salmantina 
J a m o n e s 
M a r c o s 
Sotoserrano 
que se 

encontraba 
en suspen­
sión de 
pagos. 

El precio 
final de esta 

maquila pero no muy 
importante. 

En el último año han 
realizado una inversión 
cercana a las 800 millones 

en la granja. 
Las obras se 
empezaron a 
acometer en 
s e p t i e m b r e 
del 98 y en la 
nueva insta­
lación hay 
espacio para 
3.000 cerdas 

compra ron­
dará los 
1.100 millones de pesetas 
(en los que se incluye tanto 
el activo como el pasivo de 

' íá em^resaSalrtiantina) y a 
que se realicen 

algunos cobros y pagos 
^ péndtóhtéá^ségÜh é¿^\icb a 

este semanario, el gerente 
de la empresa ciudadreale-

' '/na, Eulalio Chirveches. 
Ademas de los quesos, 

hace unos años Eulalio 
Chirveches S.L. comenzó a 
explotar una pequeña 
granja de cochinos en la 
que han ido intensificando 
la inversión y que ha sido 
el motivo principal de la 
compra de la firma jamo-
nera, puesto que según 
asegura Chirveches, "tení­
amos ganas de hacer una 
fábrica y la hemos compra­
do hecha". 

Hasta ahora tenían ya 
producción de jamones a 

La operación de 
compra se 

valora en unos 
1,100 millones de 

pesetas, 
aproximadamente para una pro­

ducción de 
40.000 cochinos al año. 

Antes solamente tenían 
cebaderos, compraban 
lechones y los engordaban 
hasta los 150 ó 160 kilos y 
producían unos 15.000 más 
o menos, con lo cual 
aumentan esta producción 
más del doble. 

Jamones Serrano Soto-
mayor facturaba unos 
2.000 millones de pesetas 
hace dos años, pero debido 
a su delicada situación ya 
en el 98 bajó hasta los 1.300 
y en el 99 a los 1.000 millo­
nes. 

Desde Eulalio Chirve­
ches todavía no se sabe si 
podrán o no amortizar la 
inversión realizada en la 
compra en el primer año 
de andadura, puesto que 
todavía están "aterrizan­
do" en la nueva empresa 
de la que se han empezado 

Hasta ahora Eulalio Chirveches tenía una producdón de jamones a maquila no muy Importante. 

a hacer cargo el pasado 1 jadores de Eulalio Chirve- y de la producción de 
de abril, aunque las escri­
turas se han realizado-
sobre el 10 de mayo. 

Eulalio Chirveches S.L. 
facturó 3.800 millones de 
pesetas el año pasado y 
produjo unas 5.000 tonela­
das de queso. La mayor 
parte de su producción se 
vende en el mercado inte­
rior y tan sólo un 8 o un 
10% fuera de nuestras 
fronteras. 

La empresa de quesos 
tiene en plantilla unas 90 
personas a las que se unen 
otras 20 que están realizan­
do trabajos de construc­
ción para las nuevas insta­
laciones de la granja, y las 
de la granja, otras 20, con 
lo cual el número de traba-

ches S.L. es de unas 130 
personas. ' ' 

Por su parte. Jamones 
Marcos Sotoserrano tenía 
una plantilla de 23 trabaja­
dores que se han manteni­
do en sus puestos, e inclu­
so con el tiempo puedan 
aumentar. 

El personal de la granja 
de Almodóvar aumentará 
en un futuro próximo 
mientras que los de la 
construcción disminuirá al 
barse terminado ya los tra­
bajos y se producirá un 
trasvase de empleados de 
la albañilería y montaje 
hacía la granja, que al ser 
más grande necesitará más 
personal. 

Los negocios del queso 

cochino y jamones van a 
ser distintos. Así, la granja 
pasará a llarnarse Torilejos 
S.L. 

La estructura empresa-
rarial de Eulalio Chirve­
ches S.L. quedará como 
sigue. Como empresa 
matriz será la propietaria 
de Jamones Marcos Sotose­
rrano S.L. y Torilejos S.L., 
también de propiedad de 
la primera empresa. El 
gerente asegura que tratan 
de diversificar la produc­
ción y aunque en principio 
lo tenían bajo la misma 
enseña, finalmente se cons­
tituirán una empresa dis­
tinta para la granja mien­
tras que la de Jamones 
seguirá con su nombre. 

': '*l ' i-.-

..ó,iií®;#*¿£§M W¥F^' 
[^ WóíflCiÚQiiitV * 

l4i crisis de ki 

fantíBar 
Muchos de b 
que son hoy 
grandes gru­
pos y pymes 
comenzaron 
siendo en^re-
sas ^miliares, 

que gradas a generaciones 
sucesivas han ido creciendo, 
Parece que ahora esta situa­
ción está pasando por una crir 
sis, o por b menos esto se evi­
dencia de los objetivos que se 
ha marcado la Fundación 
Nacbnal para d Desarrollo 
de la Empresa Familiar, qxie se 
pondrá en marcha en el mes 
de julio, Al parecer menos del 
30% de las empresas familia­
res supera una generadíto y el 
85% no llega a la tercera gene-
radóa Son datos im tanto 
alarmantes, p u ^ de seguir así 
llegará un momento en el que 
o desaparece la ñrma o serán 
personas "de fuenC (es dedr 
no iamiliates) a las empresas 
las que se hagan caigo de las 
liendas/ como pueden ser los 
tiabí^ores. De ahí que es 
necesario qtíé todos Ice que 
tengan la c^rtunidad de 
continuar con los negocios de 
sus padres o abuelos, levanta­
dos con mucho éáKizo, se 
deddan a (X)ntmuar ccm ima 
labor emprendida hace 
mudvo tiempo. &tá oan^io-
bado. y los hechos así lo 
demuestran que los jóvenes 
que apuestan por los negodos 
familiares dan un aire nuevo a 
la empresa, aportan la juvenr 
tud y la novedad necesaria 
convo para mantenerse en un 
mundo en el que la compe-
tmda es la característica piiiv 
dpal 

P 
RUMBO A LA MÁXIMA DESGRAVACION 

Nueva suscripción ó 
aportaciones extraordinarias 
ó traspasos de 250.000 a 
499.999 pts. 

AportBclones extraordinarias 
ó traspasos de 500.000 a 
9»».999 pts. 

AportadoTMS «xtraordlnariu 
ó traspsscM a partir 
d * 1.000.000 ptaa. 
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En el pasado ejercic 

La Noldurera Industrial 
prevé crecer un 30% este año 

La apertura a mercados exteriores ha provocado un importante 
incremento de la demanday ya que el mercado nadorud está saturado 

Desde hace siete 
años la empresa 

participa 
asiduamente 

en ferias 
intemadorudes 

F. J . LLANA NIETO 

La Mata (Toledo) 

La Moldurera Industrial 
tiene previsto incrementar 
en cerca de un 30% su 
volumen de producción 
durante el presente año, 
para hacer frente al impor­
tante incremento de la 
demanda procedente de 
los mercados exteriores. 
De hecho, 
esta empresa 
ya experi­
mentó un 
crecimiento 
similar al 
previsto en 
el pasado 
e j e r c i c i o , 
gracias a la 
apertura a 
los nuevos 
mercados. 

La Moldurera Indus­
trial está situada en la 
localidad toledana de La 

Mata ^zM:mztí^'&>z 38?i'̂ íiéí::B??ftí??ié«!j. 
600.000 metros lineales de total, principalmente^ a 
molduras para cuadros. Portugal, Francia y 
Tal y como afirma el 
gerente de 
la empresa, 
A n d r é s 
A l o n s o 
Parra, al 
igual que 
ocurre con 
la industria 
m a d e r e r a , 
las perspec­
tivas para 
este subsec-
tor son muy buenas. "En 
este sentido -añade-, a 
pesar de que la mayor 
parte de las empresas que 

se dedican a la fabricación 
de molduras son pymes 
están teniendo una expan­
sión internacional muy 
amplia. 

No obstante, desde 
hace siete años esta 

empresa 
toledana 
participa 
a s i d u a ­
mente en 
f e r i a s 
i n t e r n a ­
cionales, 
que utili­
za para 
el esta-
b 1 e c i -

miento de contactos 
comerciales con compañí­
as de otros países. Actual­
mente exporta cerca del 

Portugal, Francia y hsta 
dos Unidos, aunque entre 

los objeti-

La Fundación 
Labofaldela 

Construcción pide 
apoyo a la Junta 
para un centro 

REDACCIÓN 

La mayoría de las empresas que fabrican molduras son pymes, 

gadas^a buscar 
p í o DlJC,aJJ.l. 
fuera d e F territorio Ono- drados de superficie B-

La Moldurera 
Industrial tiene 

previsto iniciar el 
proceso de 

vos a 
c o r t o 
p l a z o 
está la 
a p e r t u r a 
a los paí­
ses del 
Este de 
Europa y 
de Orien­
te Próxi­

mo. "En estos momentos, 
el mercado nacional está 
muy saturado y las 
empresas nos vemos obli 

obtención déla 
norma ISO 9002 

nacional", afirma Andrés 
Alonso. 

Con el objeto de 
aumentar las exportacio­
nes La Moldurera Indus­
trial tiene previsto partici­
par en el Plan de Ini­
ciación a la Promoción 
Exterior (PIPE 2000). 

La Moldurera Indus­
trial es una empresa fami­
liar que desde el año 1969 
se dedica a la fabricación 
de molduras de maderas 
para cuadros. Cubre todo 
el territorio nacional a tra­
vés de agentes comercia-

mas, y sus principales 
clientes son tiendas de 
marquetería y distribuido­
res. El hecho de que éstas 
no tengan estockaje hace 
que la empresa toledana 
tenga que soportar la tarea 
del almacenamiento de las 
piezas que fabrica. 

La mayor parte de las 
molduras que produce tie­
nen un estilo artesanal y 
barroco, para lo que 
emplea oro de hoja proce­
dente de Italia. 

La Moldurera Indus­
trial posee unas instalacio-

-que actualmente están a 
pleno rendimiento de su 
capacidad de producción-
en un solar de 25.000 
metros cuadrados. 

La mejora de la calidad 
de sus productos es otro 
de los objetivos de esta 
compañía. Andrés Alonso 
explica que la empresa 
tiene previsto implantar el 
certificado de calidad 
según las normas ISO 
9002 de Aenor, ya que 
actualmente ninguna 
empresa del sector la 
posee. 

Él sector del pan necesita 
formación y modernización 

Según ha afirmado el presidente de la Confederación 
Española del Pan, Emilio Madrid 

Toledo 

Representantes de la Funda­
ción Laboral de la Construc­
ción de Castilla-La Mancha, 
encabezados por su presi­
dente, Ángel Nicolás, se han 
reunido con el vicepresiden­
te de la Junta de Comunida­
des de Castilla-La Mancha, 
José María Barreda, con el 
objeto de reclamar de éste el 
apoyo institucional para ins­
talar en Toledo un centro de 
formacióa 

Además de esta iniciati­
va, la Fundación ha infor­
mado al Ejecutivo sobre sus 
principales preocupaciones 
en relación con el sector, 
relacionadas con la forma­
ción de los trabajadores y la 
salud y seguridad laboral 
para evitar siniestros en el 
trabajo. 

A^sn^s, han presentado 
la" posibilidad de poner en 
marcha una campaña infor-

^nwü«^qww^€R:fe3ejdf 
estudio, dirigida a todos los 
trabajadores y empresarios 
de la región, según ha infor-
nnado la Junta. 
/'Carlos DuqjH^de UGT, 

señaló que la Fundación 
nació del convenio general 
de la construcción firmado 
por sindicatos y empresa­
rios en 1992, mientras que 
José Sánchez, de CC.OO., 
apuntó que en materia de 
formación la Fundación 
necesita un espacio físico 
donde instalar un centro 
estable, porque en Toledo no 
disponen en la actualidad 
de un terreno propio para 
impartir cursos. 

A. S. INFANTES 

Ciudad Real 

El sector de la panadería 
tiene que modernizarse, 
adecuarse a los nuevos 
tiempos y coger el tren de la 
formación para que no peli­
gren ni los profesionales ni 
las empresas dedicadas a la 
producción de pan en Espa­
ña. Así de rotundo se ha 
mostrado el presidente de 
CEOPAN (Confederación 
Española del Pan), Emilio 
Madrid, al hablar del futuro 
del sector en toda España y 
también en la región caste-
llano-manchega. Madrid 

. considera que muchos 
empresarios no se han dado 
cuenta de los nuevos gustos 
de los consumidores ni han 
adoptado las nuevas tecno­
logías para elaborar el tipo 
de productos que piden los 
nuevos clientes y eso puede 
costarles, ni más ni menos 
que el cierre. Precisamente 

en la clausura de un curso 
de panadería en el que jóve­
nes de entre 18 y 25 años se 
forman en la elaboración de 
los productos panaderos, el 
presidente de Ceopan ha 
dejado claro que precisa­
mente en formación profe­
sional, las nuevas tecnologí­
as, la tecnología, la publici­

dad y la imagen en las 25 
escuelas de panadería de 
España entre las que se 
encuentra la de Ceoe-Cepy-
me de Ciudad Real. 

Emilio Madrid considera 
que no hay que ponerle 
vetos a las nuevas tecnologí­
as que se introducen en el 
mercado de la panadería "ni 

los panes congelados, ni los 
panes precocinados 
(baguettes), ni los panes die­
téticos son desdeñables, 
porque también en un 
momento determinado 
algunos dijeron que el pan 
de molde no tem'a futuro y 
está claro donde ha llega­
do". 

Del mismo modo el pre­
sidente de Ceopan explicó 
que en estos momentos 
hay unos 337.000 profesio­
nales y unas 157.000 
empresas viviendo del sec­
tor de la panificación, lo 
que deja claro que miles y 
miles de españoles com­
pran pan a diario "ya sólo 
un 17 por ciento de la 
población cree que el pan 
engorda y es que cierta­
mente el pan es importante 
para el equilibrio de la 
dieta mediterránea y un 
alimento imprescindible en 
nuestra dieta". 
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LA NOCHE DEL TURISMO 

11 

'fft' S I G Ü E N Z A 
Z D E J U N I O 

¡^¡Cast i l la - La Mancha es una región de grandes valores culturales, patrimoniales y naturales. 

EI-GobieríiGMRcgional reconoce y preniíá^ elVsTuerzo'Se todos aquellos que desde unainstitución pública o ünff entidad 
^ privada trabaja cada día para promocionar nuestra oferta turística. . 

R M n â  n n ü 
Premio del Turismo 

limo. Sr. D. JOSÉ MANUEL MARTÍNEZ CENZANO, Alcalde de Cuenca 

Premios del Turismo a Municipios 
CALERA Y CHOZAS (Toledo) 

CAÑETE (Cuenca) 
HITA (Guadalajara) 

OSSA DE MONTIEL (Albacete) 
PUERTOLLANO (Ciudad Real) 

VIH Concurso de Restauración de Castilla-La Mancha 
1^' premio: EL SETO, Motilla del Palancar (Cuenca) 

2° premio: MESÓN NELIA, Villalba de la Sierra (Cuenca) 
3̂ ^ premio: VENTA LA QUINTERÍA, Valdepeñas (Ciudad Real) 

Vil Concurso Periodístico "El Quijote" 
1«̂  premio: CARLOS PASCUAL GIL 
2° premio: ÁNGEL ÑACLE GARCÍA 

3̂ ^ premio: LUIS ENRIQUE BUENDÍA GONZÁLEZ 

: de Mayo 
C<>x iiíadeCastilla-la Mancha 

CñTO 

B 
Junta de Comunidades de 

Castilla-La Mancha 
Castilla 
La Mancha 
Turismo 
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VaUehermoso 
inveitirá más de 

500 millones 
La inmobiliaria construirá en unos 3.500 

metros cuadrados viviendas de lujo 

Para la toma de datos de campo, se cuenta con estaciones totales (a la Izquierda). 

Es la Única empre^ 

Estopear aumentó un 40% 
su facturación en el 99 

ALICIA SANCHEZ 

Toledo 

Estopear S.L., tras 12 años 
en el mercado, amplia su 
línea de negocio, dedicada 
hasta el momento a la topo­
grafía y cartografía en 
todos su ámbitos (obras 
públicas, urbanismo, con­
centraciones parcelarias, 
agrimertóura, etc), y com­
pleta su amplia gama de 
servicios con la apertura de 
una tienda, bajo el nombre 
comercial Servimapa. Se 
consolida así 
como empre­
sa líder en 
toledo en el 
sector de la 
topografía. 

Este local 
estará junto a 
sus ,- nuevas 
instalaciones 
que han per-
m i t i d o 
ampliar en cerca de 300 
metros cuadrados sus ofici­
nas. 

Situada en Toledo, esta 
empresa emplea a nueve 
profesionales de forma 
habitual, aunque se han lle­
gado a realizar trabajos que 
han provocado que la plan­
tilla casi se cuatriplique de 
forma temporal. 

El nuevo local de la 

La firma amplía instcdaciones 
y completa sus servicios de 
cartografía con una tienda 

especializada en esta materia 
empresa de trabajos topo­
gráficos contará con una 
superficie de 235 metros 
cuadrados y más 55 de 
archivos. En él, ' Estopear 
pondrá a la véhta cartogra­
fía especializada como 
mapas del Servicio Geográ­

fico del Ejér­
cito o del 
Centro Car­
tográfico del 
Aire, siendo 
la única 
e m p r e s a 
t o l e d a n a 
que dispen­
se este tipo 
de servicios. 
También se 

venderá material topográfi­
co y todo tipo de accesorios 
del sector, desde los apara­
tos de medición (como 
estaciones totales, niveles 
láser, ópticos o medición 
GPS). Además sus clientes 
podrán encontrar unas 
guias con rutas completas 
sobre Castilla-La Mancha, 
principalemte. "Mas que 
un negocio queremos que 

Et presente año 
tiene como 

objetivo mantener 
el volumen de 

negocio alcanzado 
el pasado año 

Stópcar sea una referencia 
para los profesionales de 
este sector, con el objetivo 
de dar más servicios", 
señalaba el 'gerente de la 
empresa, Juan Luis Calvo. 

Previsiblemente, a los 
trabajos técnios que la 
firma lleva 
r e a l i z a n d o 
desde 1988, 
se una tam­
bién con esta 
a m p l i a c i ó n 
un servicio 
de reprogra-
fía. 

E s t o p e a r 
ha incremen­
tado su factu­
ración durante 1999 en un 
40%, debido a que se reali­
zó un trabajo específico 
para Repsol sobre un pro­
yecto de recuperación de 
vapores en la red de gasoli­
neras de esta compañía 
petrolera. "El objetivo para 
este año es mantener el 
mismo volumen de negocio 
ya que, aunque hemos 
aumentado el número de 

trabajos, por ahora no 
hemos tenido ningún 
encargo especial como ocu­
rrió el pasado año con Rep­
sol", señalaba el gerente. 

En la actualidad Estop­
ear cuenta para la restitu­
ción fotogramétrica con 
dos restituidores analíticos, 
únicos en Castilla-La Man­
cha. 

Destacan sus trabajos 
topográficos para la reali­
zación de proyectos, ejecu­
ción de obras o control de 

calidad de 
ca r re t e ras , 
fe r rocar r i ­
les, presas y 
e b a 1s e s , 
c a n a l e s , 
a b a s t e c i ­
m i e n t o s , 
saneamien­
tos y en 
g e n e r a l 
c u a l q u i e r 

obra de ingeniería. Tam­
bién destaca en la agrimen­
sura, ya que la topografía 
es necesaria para el apoyo 
técnico de proyectos de 
regadío por gravedad y por 
presión (levantamientos 
topográficos, perfiles longi­
tudinales de red de con­
ducciones, estudio de 
movimiento de tierras...), 
etc. 

Pondrá a la venta 
mapas 

especializados 
como los del Semcio 

Qeográfico del 
Ejército 

DAVID GARCIA 

Albacete 

VaUehermoso, la primera 
inmobiliaria del país, ha 
adquir ido en Albacte un 
terreno con una superfi­
cie superior a los 3.500 
metros cuadrados con el 
objeto de llevar a cabo en 
esta capital una promo­
ción de viviendas de lujo 
que s u p o n d r á n una 
inversión que supera los 
500 millones de pesetas. 
Esta actuación, según 
han asegurado fuentes 
de la inmobiliaria, se 
enmarca den t ro de su 
política de diversifica­
ción territorial y para 
fortalecer su posición en 
Castilla-La Mancha. 

Con esta adquisición, 
la inmobiliaria se intro­
duce por primera vez en 
la provincia de Albacete 

El solar adquirido está 
ubicado en la zona "Alto 
de los Molinos", un 
barr io residencial de 
Albacete de reciente cre­
ación donde , principal­
mente , se construyen 
promociones de vivien­
das unifamiliares. Valle-
hermoso realizará un 
conjunto de viviendas de 
estas características, en 
una urbanización cerra­
da que dispondrá de pis­
cina, zonas ajardinadas y 
otras dotaciones que se 
suman a las instalaciones 
depor t ivas y docentes 
que existen en la zona. 

VaUehermoso es la 
pr imera inmobiliaria 
por facturación, benefi­
cios y capitalización bur­
sátil. 

Durante el primer tri­
mestre de este af^o-yhaf^ 
obtenido un beneficio. donde prevé aumen ta r 

su presencia .a,.través,d^>, a;qt^s ^^^^jimjguestos, de 
nuevas inversiones como 4.711 millones de pese-
también tiene previsto tas, un 32,5% más que en 
hacerlo en las provincias el mismo per íodo de . 
de Ciudad real y Toledo. 1999. , ^ .. ¡r^)^ '^ 

-: ; • • • • ; ; • • y < • • • • ; • • , • v • ; y ; r • • ^ v ; • • • ' 

Creada la Comisión 
de^^ îlancia 

de Canier 
El organismo velará por que se cumplan 

los acuerdos de empleo en la empresa 
REDACCIÓN 

Guadalajara 

La Comisión de Vigilancia 
por el Empleo prevista en 
el acuerdo de mediación 
del jurado Arbitral sobre 
el conflicto laboral de 
Carrier y en la que están 
representados tanto la 
empresa, como Eco, los 
sindicatos UGT y CC.OO. 
y la Administración regio­
nal ha celebrado ya su pri­
mera reunión, según la 
Junta. 

La constitución de esta 
Comisión tuvo lugar hoy 
y en la misma se informó 
de los trabajos que se 
están lleyando a cabo 
desde la antena de 
empleo con el objetivo de. 

en el plazo de seis meses, 
ofertar un puesto de tra­
bajo a los ex trabajadores 
de Carrier que no han 
entrado a formar parte del 
proyecto de la empresa 
Eco. 

Para ello, la empresa 
encargada de la antena de 
empleo ya ha realizado 
diversas entrevistas per­
sonales a cada uno de los 
trabajadores par delimitar 
su perfil profesional. Ade­
más, se está realizando un 
estudio del mercado labo-' 
ral en todo el Corredor del 
Henares para poder deta­
llar las ofertas de trabajo 
existentes y las que se 
podrían ajustar a los perfi­
les de los trabajadores. 
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Comercializa 50 das 

Embutidos El Conchel apuesta 
por los productos elaborados 

F. J . LLANA NIETO 

El Ballestero (Albacete) 

Embutidos El Conchel está 
apostando por el producto 
elaborado en detrimento de 
la carne fresca y ha decidido 
potenciar su marca El Con­
chel en supermercados, tien­
das y restaurantes. Así, du­
rante el pasado año cambió 
la imagen corporativa de la 
empresa y actualmente co­
mercializa cincuenta pro­
ductos elaborados diferen­
tes a través de su propia red 
dé dishibüción. 

"Éfnblitidos El Conchel 
comenzó siendo una peque­
ña carnicería y en el año 
1991 se vio obligada a con­
vertirse en una comunidad 
de bienes ante el crecimiento 
cada vez mayor de su volu­
men Wtté^ol:lo^;'''€íi9hao 
c^dafifis aárrios ¿é alta co-
m'ó fabricantes optamos por 
esta forma jurídica^ya cjile'̂  
nos permitía seguir crecien­
do manteniendo la estructu­
ra familiar", afirma el geren­
te Antonio Cano. 

• Actúalrhefifé, la empresa 
se dedica al despiece de por­
cino y elaboración de pro­
ductos cárnicos y en estos 
nueve años de funciona­
miento ha pasado de factu­
rar 30 millones de pesetas en 
1991 a 460 durante el pasado 
ejercicio. Para el 2000 tiene 
previsto continuar con este 
ritmo de crecimiento hasta 
alcanzar una cifra de nego­
cio cercana a los 600 millo­
nes, apoyándose en el au­
mento del precio del porcino 
tras superar la crisis de años 

En el presente ejercicio tiene previsto 
incrementar su volumen de venias un 34% 

Las instalaciones de Embutidos El Conche! están completamente automatizadas. 

anteriores. No obstante, tarse a la competencia oftie-
también espera incrementar ciendo un producto de ma-
sü'iJfodüctííSi aiBétféiSSPdé̂  yor calidad". En este senti-
un 35%, hasta alcanzar a fi-" do, explica que fue la prime-
nales del presente año el mi- ra empresa del sector en Al-
Uón y medio de kilos, frente bacete que se homologó vo-
al millón obtenido 
en 1999. 

Para conseguir 
estos objetivos, la 
empresa ha apos­
tado decidida­
mente por la cali­
dad, encontrán­
dose inmersa en el 
proceso de im­
plantación del cer­
tificado de calidad 
según la norma ISO 9002 de 
Aenor. 

"Para consolidarse en es­
te negocio -afirma Antonio 
Cano- es necesario adelan-

^f îl 
l u n t a r i a -
mente cum­
pliendo los 
requisitos 
e x i g i d o s 
por la 
Unión Eu­
ropea. 
Embutidos 
El Conchel 
está situada 
en la locali­

dad albaceteña de El Balles­
tero, donde dispone de unas 
instalaciones de 2.300 me­
tros cuadrados, de los que 
cerca del 40% son frigorífi-

La empresa está 
inmersa en el 

proceso de 
chtendóndel 
certificado de 

caUáad ISO 9002 

eos (sobre todo secaderos), 
mientras que el resto corres­
ponde a zonas de trabajo. 

Para él pr^nle año la' 
empresa no tiene previsto 
llevar a, cabo ningún tipo de 
inversión, ya que en los dos 
últimos añoŝ ha automatiza­
do completamente sus insta­
laciones, al tiempo que ha 
ido reubicándolas en seca­
deros. "Nuestra filosoh'a es 
estabilizar nuestro creci­
miento, pero no a costa de 
inversiones", añade Antonio 
Cano. 

Respecto a la distribu­
ción, diariamente salen tres 
vehículos, que cubren toda 
la provincia de Albacete, 
parte de Ciudad Real y 
Cuenca, y también Caste­
llón, Alicante y Valencia. 

Manzanaro Corrales 
quintuplicará su 

producción este año 
La empresa produce 70,000 

kilos de queso al año 
ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 
Quesos Manzanaro Corrales 
empezó a fimdonar en 1958, 
aunque la tradición quesera 
de la familia era anterior, y 
desde entonces siempre han 
realizado quesos de oveja cu­
ya producción se ha ido in­
crementando progresiva­
mente hasta llegar a los 70 
millones de kilos de queso al 
año. • 

Hace poco tiempo esta 
empresa realizaba en tomo a 
20 piezas de queso al día, 
ima producción ló suficiente­
mente importante para 
empezar a abrir 

.mercados interna­
cionales y consoli­
darse en el merca­
do nacional. 

Aunque el 
queso que reali­
zan es todo de 
oveja, sin mezclas 
y con el mismo 
procedimiento, 
algunos se desti­
nan a la Denominación de 
Origen Queso Manchego, al­
rededor de un 50% se acoge 
a denominación, por lo que 
se les incluye la placa de ca-
seíria correspondiente, y el 
otro 50% queda sin denomi­
nación como queso artesano 
de gran calidad. 

La empresa Manzanaro 
Corrales tiene registradas va­
rias marcas con las que se de­
termina el proceso de curadp 
del queso y el tiempo de cu-" 
radón. Así, el queso Manza­
naro Corrales Semicurado (con 

tres meses de curadón), el 
Manzanaro de Denominación 
de Origen (cinco meses); 
cuando llega a curar nueve 
meses este mismo queso pa­
sa a llamarse Abuelo Máximo, 
y cuando alcanza los doce 
meses se le conoce con la 
marca Bisabuelo Victoriano. 

Otro tipo de queso es en 
aceite. Cuando se mantiene 
tres meses la marca registra­
da es Aurora; posteriormente 
cuando pasan seis meses se 
llamará Bravo; y cuando el 
queso alcanza los doce meses 
en aceite se llamará Mihura. 

Para la produc­
ción de todos 
estos quesos 
se acude a la 
ganader ía 
propia, 1.000 
cabezas ovi­
nas, y tam-

Todo el cfueso 
que elabora es 
de oveja, sin 
mezclas y con blénalaĉ yo 

el mismo de gamderf 

procedimiento as cercanas 
que les ven­
den su leche 

para aumentar la cantidad 
de litros necesarios. 

La empresa comercializa 
sus productos en todo el te­
rritorio nadonal y ya ha ini­
ciado contactos con Italia, 
Franda y Alemania para sa­
lir al exterior. También está 
estudiando la posibilidad de 
exportar a Jordania y otros 
países de América. 

Manzanaro Corrales 
también ha comenzado a re­
alizar las pruebas para crear 
un^ nueva gama de queso 
tierno. 

NAVES PREFABRICADAS 

(Fábricas; C.Real, Toledo, Albacete, Cuenca) 

GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 
OTROS PRODUCTOS GRANDES NAVES yü^war w v̂ v. ^ 

CUBIERTA PLANA 

PARA LUCES DE HASTA 40 M. \ 

Visite nuestra página web , 

www.vanguard.es ; 

ADOQUINES 
TERRAZOS 
MOBILIARIO URBANO 
OBRAS PÚBLICAS 
FACHADAS 
FORJADOS 
SEPULTURAS 
CUBIERTAS 

VS^NGUARD 
PREFABRICADOS PARA CONSTRUCCIÓN Y URBANISMO 

TFNS.: 91 411 47 97 / 91 564 40 37 
FAX; 91 411 71 59 
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Los empresarios dd 

Los empresarios rechazan el 
acuerdo de tráfico en Cuenca 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La Junta General extraor­
dinaria de la Asociación de 
Empresarios del Casco An­
tiguo de Cuenca (ADECA) 
ha rechazado esta semana 
el acuerdo sobre la regula­
ción del tráfico y del apar­
camiento en esta zona de 
la ciudad, por considerarlo 
insuficiente para sus inte­
reses, ya que las prohibi­
ciones de aparcar que se 
están aplicando sobre todo 
en el entorno de la Plaza 
Mayor están provocando 
una merma considerable 
de ingresos, que alcanza el 
40%. 

En una asamblea ce­
lebrada el pasado martes, 
la Junta General de ADE­
CA rechazó el acuerdo al 
que habían llegado hace 
quince días el presidente y ' 
•vicepresidente de la aso­
ciación, Sinesio Barquín y 
Antonio Rentero, con el 
concejal de Tráfico del 
Ayunamiento, José Luis 
Chamón y con represen­
tantes de la Asociación de 
Vecinos del casco antiguo 
conquense. 

Asimismo, los empresa­
rios del casco histórico han 
acordado volver a solicitar 
una reunión al alcalde de 
la ciudad, José Manuel 
Martínez Cenzano, que se 
comprometió a dejar el 
aparcamiento en la Plaza 
Mayor y en la Plaza Obis­
po Valero en sistema de ro­
tación (a través de la ORA) 
hasta que se pongan en 

La prohibición de aparcar está provocando 
pérdidas en los comercios de un 40% 

En la imagen, los asistentes a la Junta General Extraordinaria. 

funcionamiento otros esta­
blecimientos- ^alternativos 
que está prqyectódp cons­
truir en el casco histórico, 
lo que ha incumplido total­
mente, según aseguraba 
Barquín al térmi­
no de la asam­
blea. 

Con este fin, 
ADECA enviará 
a Cenzano una 
carta en la que le 
dará cuenta de la 

resolución de su Plazü MctyPT y CU 

Junta General y ObisboVcdeW 
le pedirá mante-

la ner la reunión, 
pero si en un plazo pru­
dencial de 15 días el Ayun­
tamiento no les da una so­
lución aceptable o al me­
nos son recibidos por el 

aclade, la asociación inicia­
rá mgdidas de presión. 
Lgs.^iRpresarios del casco 
histórico aseguran que los 
ingresos de sus empresas 
han disminuido considera-

b l e m e n t e 
desde que 
se iniciaron 
las obras de 
r emode la ­
ción de la 
Plaza Ma­
yor en el 
mes de sep­
tiembre de 
1999, con 
un deseen-
de ventas 

Acusan (dídcálde 
de incumpUr su 

promesa de dqar 
aparcar en la 

so progresivo 
brutas que ha alcanzado 
en tomo al 40% de media. 
Este descenso progresivo 
de ingresos se ha puesto 

especialmente de relieve 
en la pasada Semaiw Sa-
nanta, ya que varios em-.-
presarios que llevan mu­
cho tiempo con negocios 
abiertos han constatado 
que han tenido las ventas 
más bajas de al menos los 
diez últimos años y mucho 
menores que las del año 
anterior, según los respon­
sables de la asociación de 
empresarios. 

Esta situación ha hecho 
que muchos propietarios 
de bares y otros locales es­
tán buscando traspasarlos 
o dejarlos, debido a que "si 
de repente cierras la posi­
bilidad de acceso a una zo­
na de la ciudad sin dar una 
solución alternativa, se 
queda muerta". 

OPA ha celebrado en Toledo su 
Congreso Nacional y Europeo 

REDACCIÓN 

Toledo 
La Organización Na­
cional de Profesionales 
Autónomos (OPA) ha ce­
lebrado en Toledo un 
Congreso Nacional y Eu­
ropeo en la Ciudad de 
Toledo, que ha reunido a 
más de 350 personas, se­
gún el presidente de la 
OPA de Castilla-La Man­
cha, Antonio Alcázar. 

El objetivo de este Con­
greso ha sido la constitu­
ción de la Confederación 
Europea de Autónomos. 

En el curso sobre Pre­
vención de Riesgos Labo­
rales que se han progra­
mado , part iciparán un 
total de 45 autónomos de 
las localidades toledanas 
de Consuegra, Madride-
jos y Urda y la Opa de 
Castilla-La Mancha tiene 

previsto ofrecer nuevos 
cursos para autónomos 
activos, uno sobre Ges­
tión de Pymes, que tiene 
una duración de 150 ho­
ras, y otro de Ofimática, 
de 125 horas lectivas. 

En la roganización de 
estos cursos colaboran la 
Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha, a 
través de la Dirección 
General de Industria y 

Trabajo, y el Fondo Social 
Europeo. 

El presidente regional 
de OPA, el alcalde del 
municipio, Gumers indo 
Quijorna, y el profesor 
que durante los meses de 
noviembre y diciembre 
impartió el curso de Ges­
tión de Pymes, Alfredo 
Ramos, entregaron unos 
diplomas sobre los cur­
sos realizados. 

En la imagen el rector y el presidente de Fedeto. 

LaUCLM impulsa 
la formación de 

empresarios 
La Oficina de Empleo y }Áotivación 
Empresarial rutee en la Universidad 

AUCIA SÁNCHEZ 

Toledo 

La figura del empresario se 
ha unido más que nunca en 
la Universidad de Castilla-

acuerdo llegado entre di­
cha institución y la Federa­
ción Empresarial Toledana. 
Los universita­
rios ya cuentan 
en las instala­
ciones de la 
Universidad en 
San Pedro Már­
tir con una Ofi­
cina de Búsque­
da de Empleo y 
Motivación Em­
presarial. 

Femando Je­
rez, en su últi­
mo acto como presidente 
de Fedeto, animaba al 
alunmado de la Universi­
dad señalando que "nadie 
nace empresario, esa profe­
sión se elige". Por su parte, 
el Rector de la Universi­
dad, Luis Arroyo, manifes­
taba su satisfacción por co­
menzar este nuevo manda­
to -fue reelegido en su car­
go de Rector hace cuatro 
meses- con una iniciativa 
pionera en la región como 
la Oficina de Motivación 
Empresarial. 

Esta nueva entidad de la 
Universidad ofrecerá cur­
sos de formación, en los 
que se aprenderán técnicas 
de búsqueda de empleo, 
desarrollo de nuevas tecno­
logías, se motivará al alum­
no para crear su propia em-

• 4JP> •:'.'; " 
Los alumnos 

dispondrán de 
información y 

medios necesarios 
para crear su 

empresa 

presa y prestará la ayuda 
necesaria con la infraes­
tructura, dp.Ja.jFederacíón 
Empresarial •.'¡tf)Íe.4a|^Qen 
los inicios de la misma, 
,^ La oficina dispone de 
una bolsa de trabajo con los 
perfiles personales y acadé­
micos de los alumnos uni-

v e r s i t a n o s , 
cííiíiab non 
que ,estará a 
dispos ic ión 
de las empre­
sas de todo el 
país. Tam­
bién, como 
primera to­
ma de con­
tacto con un 
centro de tra­
bajo, la Ofici-
T\a, promue­

ve en régimen de prácticas 
el acceso de alumnos a las 
empresas que soliciten uni­
versitarios. 

Otra de sus aportaciones 
será la de aportar la infor­
mación necesaria sobre 
subvenciones para la crea­
ción de empresa, tanto a ni­
vel nacional como europeo. 
Del mismo modo dará a co­
nocer las oposiciones que 
salgan en la Administra­
ción Pública, tanto a nivel 
local, como regional, na­
cional o europeo. 

Otra de sus funciones 
será aportar información 
sobre becas, premios y con­
cursos para conseguir esti­
mular y motivar el empre­
sario a que explote los co­
nocimientos adquiridos en 
la Universidad. 
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Fue elegido en la Â^̂  

Nicolás, nuevo ¡nresidente de 
Fedeto por nuiyona absoluta 

La apertura de rmevas delegaciones ^ el Pdacio de 
Confesos f principales objetivos de Ángel Nicolás 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

Ángel Nicolás ha sido ele­
gido como nuevo presi­
dente de la Federación 
Empresarial Toledana 
(Fedeto) para los próxi­
mos cuatro años, en susti­
tución de Femando Jerez, 
que decidió no presentar­
se a la reelección para cen­
trarse en su actividad 
empresarial. 

La elección se produjo 
por mayoría absoluta (113 
votos a favor y uno en 
contra), durante la cele­
bración de la Asamblea 
General de Fedeto que 
tuvo lugar el pasado lunes 
29 de mayo, y a la que acu­
dieron cerca de 200 empre­
sarios de la provincia, ade­
más del presidente de la 
?^brtf¿'déía<íióñ líegional 
de Empresarios de Casti­
lla-La Mancha (Cecam), 
feús Barcenas, quién^tras 
resaltar el funcionamiento 
ejemplar de esta Federa-
'cion destacó la forma en 

En suxiiscurso Afi^tfilíC0lástiéstacóTa1aBdr~réalizadá porsu predecesor en el cargo. Femando ieréz. 

que sé produjo el relevfefiíCf 
su presidencia: "Se trata 
de una transición ejemplar 
-añadió- y en todas las 
organizaciones empresa­
riales se debería dar el 
relevo como aquí". 

Por su parte, Ángel 
Nicolás destacó la labor 
realizada por su predece­
sor en el cargo. Femando 
Jerez, y señaló su inten­
ción de llevar a cabo una 
línea de actuación conti-
nuista con la labor realiza­
da por este último: "A par­

tir de ahora damos inicio a 
la continuación de un pro­
yecto de estabilidad y de 
Crecimiento 
iniciado hace 
cuatro años 
por Fernan­
do Jerez y 
que yo me 
comprometo 
a continuar", 
afirmó en su 
discurso tras 
ser elegido 
presidente. 

Entre las principales 
actuaciones que desarro­
llará desde su nuevo 
cargo, Ángel Nicolás seña­

ló la apertura de nuevas 
delegaciones de Fedeto 
para aumentar los servi­

cios a los 
e m p r e ­
sarios de 
toda la 
provin­
cia, y la 
creación 
de un 
servicio 
de pre­
vención 
de ries­

gos laborales, servicio que 
ya ha empezado a funcio­
nar en la sede de Fedeto 
en Toledo. 

JesíAS Barcenas 
destacóla 

ejemplaridad con 
que se había 

producido el relevo 
en la presidencia 

La creación dé un 
Palacio de Congresos en 
Toledo, mayor número 
de cursos de formación, 
más servicios y nuevos 
convenios son otros de 
los principales retos fija­
dos por el nuevo presi­
dente de la Federación 
para los próximos cuatro 
años. 

Ángel Nicolás mantie­
ne como vicepresidentes 
a Juan Francisco García, 
Manuel Juárez y Miguel 
Pantoja e incorpora a 
José Luis Román en sus­
titución de José Luis Gar­
cía Díaz. 

Cuenca Maderas 
apuesta por 
los jóvenes 

Acaba de poner en marcha un módulo de 
formación y empleo para este colectivo 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La fabrica "Ayuntamiento 
de Cuenca Maderas S.A.", 
acaba de iniciar un nuevo 
proyecto con la puesta en 
marcha de un módulo de 
formación y empleo desti­
nado a formar jóvenes 
para trabajar en la indus­
tria del aserrío, pero con 
vistas también a poder 
establecer un medio tumo 
adicional en la factoría o 
incluso si se 
repitiera la 
experiencia 
en un segun­
do tumo com­
pleto, lo que 
permitiría ela- • 
borar todas 
las maderas 
que producen 
anualmente '• 
los montea" 
propiedad del 

Ayunta­
miento déla ciudad. 

El módulo ha sido soli­
citado por el Ayuntamien­
to de Cuenca como enti­
dad promotora, a suge­
rencia del director gerente 
de la fábrica de maderas, 
Víctor van den Eynde, 
que entendió que podía 
ser una iniciativa impor­
tante porque no hay tra­
bajadores formados en 
este sector, lo que puede 
permitir a los jóvenes que 
participen encontrar tra­
bajo bien en la propia 
fábrica o bien en los 1.500 
aserraderos que hay en 
España, según explicaba 

el concejal de Montes, 
Mariano Arribas. 

Por su parte. Van den 
Eynden justificaba la deci­
sión de poner en marcha 
este módulo pwrque actual­
mente en Espafia no hay 
prácticamente formación 
para el sector del aserrío, al 
igual que ocurre en toda 
Europa, lo que da a la 
Fábrica de Maderas la 
oportunidad de formar a 
posibles trabajadores capa­

citados para 
integrar la 
plantilla de 
la empresa o 
para crear 
una bolsa 
de trabajo 
para empre­
sas situadas 
en otras 
provincias. 

ur-i, ,>.. lí. •ii.'Hay-:";'que 
tener en cuenta que aun­
que' en España hay en 
tomo a 1.500 aserraderos o 
industrias de primera 
transformación (de los que 
40 están en la provincia de 
Cuenca) y entre 1.000 y 
1.300 pequeñas serrerías 
de carácter familiar, no 
hay en estos momentos 
una formación reglada y la 
industria privada no pare­
ce que tiene intención de 
facilitarla por las dificulta­
des que conlleva, ya que 
incorporar aprendices a las 
líneas de transformación 
supone siempre un trastor­
no en la producción y 
puede originar pérdidas. 

El objetivo es 
establecer un 
medio tumo 

adiciorud en el 
aserrío de 

... madera 

M6NICA MOREWO 

C-LM 

Una veintena de empre­
sas de la región han par­
ticipado junto con la 
Dirección General de la 
Mujer en el Primer Euro-
foro de Emprendedoras, 
celebrado del 25 al 28 de 
mayo en la estación de 
Atocha de Madrid. En 
total la representación 
castellanomanchega ha 
contado con siete stands. 

De Albacete han esta­
do presentes dos 
emprendedoras, de Gua-
dalajara cinco, de Toledo 

Una veintena de empresas participairon 
en el I Euroforo de emprendedoras 

ha representación castellanomanchega ha contado con siete 
stands, de los 100 que había en la estación de Atocha 

cuatro y la Mancomuni­
dad de Cabañeros que ha 
estado representada con 
diez empresas de la 
zona, fundamentalmente 
de turismo rural. 

En esta primera edi­
ción ha habido 100 
stands en los que las par­
ticipantes han podido 

vender sus productos y 
asistir a cursos y charlas. 
Una de las deficiencias 
que, según las empresa-
rias asistentes, ha habido 
en este encuentro ha sido 
la falta de publicidad 
que se le ha dado al 
evento, por lo que la 
afluencia de público no 

ha sido la esperada. "La 
opinión general de las 
asistentes ha sido de 
satisfacción aunque reco­
nocen que se podría 
haber vendido más y 
difundir los productos'si 
se le hubiese dado más 
publicidad", afirma la 
responsable del Centro 

de Información de la 
Mujer (CIEM), Pilar 
Oviedo. 

Con el primer Eurofo­
ro de Emprendedoras se 
pretendía crear un espa­
cio común para que las 
empresarias españolas y 
de otros países de la 
Unión Europea tengan 

un lugar de encuentro 
donde mostrar a otras 
mujeres y a la sociedad 
en general los resultados 
de su andadura empre­
sarial. 

En el espacio de la 
estación de Atocha 
donde ha tenido lugar el 
Euroforo se podían 
encontrar varias salas, en 
las que se celebraban 
charlas y jornadas técni­
cas. Además había círcu­
los cibernéticos para 
acercar Internet y las 
nuevas tecnologías a las 
empresarias. 
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EMPRENDEDORES DE LA REGIÓN 

F. J . LLANA NIETO 

Albacete 
José Francisco Ramón es 
un joven de Albacete que 
en julio de 1996, cuando 
apenas contaba con vein­
te años de edad, decidió 
montar la empresa Vobis, 
dedicada a la comerciali­
zación y venta al por me­
nor de productos infor­
máticos. Su anterior expe­
riencia profesional como 
gerente de otra compañía 
y sus estudios de Empre­
sariales le hicieron ver 
que el régimen de fran­
quicia e"ra una de las me­
jores fórmulas para intro­
ducirse con 
mayor sol­
vencia en el 
mercado em­
presarial. 

Los resul­
tados fueron 
inmedia tos , 
ya que en tan 
sólo un año 
de funciona- ~ 
miento, la em­
presa albaceteña obtuvo 
un crecimiento en cuota 
de mercado espectacular, 
aprovechando la solven­
cia de la multinacional 
Vobis. 

•José Frantisco Ramón 
explica que este creci­
miento hizo que la em­
presa amplia­
se el negocio, 
diversifican­
do su activi­
dad e inde­
pendizándose 
de la multina­
cional, a pe­
sar de que ac­
tualmente si­
ga explotan­
do el negocio 
bajo su marca comercial. 
"En un principio -añade-

Entre los principales objê ^̂  

Asesores Informáticos de Albacete 
prevé crecer un 20% este año 

Actualmente cerca del 70% desús clientes son pequeñas y 
medianas empresas de Albacete y parte de Toledo 

ha empresa 
empezó 

funcionando 
como 

franquicia 
de Vobis 

Asesores 
Informáticos de 
Albacete realiza 
también labores 

de peritaje 
de consumo 

candóse al mantenimien­
to de equipos informáti­
cos, aunque después 
apostamos por ;Ja forrnar 
ción y por ofrecer un ser­
vicio integral informáti­
co". De hecho, la empresa 
se llama actualmente Ase­
sores Informáticos de Al­

bacete. 
Para este ejer­
cicio la com­
pañía espera 
incrementar 
su volumen 
de factura­
ción en un 
20%, apoyán­
dose en una 
expansión co­
mercial. El 

principal objetivo a corto 
plazo es vender el nego­
cio franquiciándolo, "ya 
que la experiencia no^ jia 
denjostrado^que es una 
fórmula dé ' crecimiento 
muy bueña", añade José 
Francisco Ramón. 

El mundo empresarial 
es una de las 
p r i n c i p a l e s 
apuestas de 
esta compa­
ñía albacete­
ña, ya que 
cuando empe­
zó a funcionar 
la totalidad 
de sus clientes 
eran consumi­
dores finales, 

mientras que ahora éstos 
tan sólo representan el 

José Francisco Ramón fundó la empresa cuando tenía veinte años de edad. 

la empresa empezó dedi- 30% del total. 

Ofrecer un servicio 
personalizado y ágil al 
empresario es el objetivo 
final de esta empresa, 
que también forma parte 
del arbitraje de consumo, 
realizando tareas de peri­
taje. "Desgraciadamente, 
en este sector hay un 
gran intrusismo y una 
competencia desleal, que 
genera una falta de profe-
sionalidad absoluta", 
añade José Francisco Ra­
món. 

PRINCIPALES DATOS 

•Empresa Asesom Informitia» d« Albant* 

•Administrador José Frandsoo Ramón 

•Act iv idad Sarvldo intagral informitlco 

•Localidad 

•Teléfono 

•Fecha de constitución 

•Número de empleados 

Albawt* 

967 23 40 98 

Julio de 1996 

14 

Precisamente, una de 
las causas que llevó a es­
te joven emprendedor a 
fundar la empresa fue 
ofrecer algo que no daba 
el resto de empresas del 
sector. "Nosotros somos 
más asesores que vende­
dores", afirma. 

Asesores Informáticos 
de Albacete cubre la pro­
vincia albaceteña y párté 
de Toledo, y aunque la' 
mayor parte de su traba­
jo está relacionado con 
pymes, también tiene en­
tre sus clientes algunas 
de las principales empre­
sas'dé lá'región, cómo es 

sa . • " - ^ " ' ¡ ^ ^ « « ^ 

También están am-
pliSnaS ^ ^ " ¿ t e e t i 'HT 
Cía los autónomos, qué 
se presentan como una 
alternativa de n¿¿ti¿{5' 
müybttórtán í̂''"'-^"? 

Asesores Informáticos 
de Albacete se ha espe­
cializado en el manteni­
miento de redes y soft-
wares específicos, ya que 
como afirma su joven 
administrador, muchos 
usuarios quieren paque­
tes informáticos adapta­
dos a sus necesidades 
concretas. En este senti­
do, la fluidez en el traba­
jo es la principal deman­
da de las empresas. 

Éxito del curso sobre Creación | Consumo de fraudes 
de Empresas en Toledo publicitarios a empresas 
REDACCIÓN 

Toledo 

El curso de especialización 
sobre Creación de Empre­
sas, al que han asistido un 
total de 17 jóvenes de las es­
pecialidades de albañilería, 
cantería y taller en piedra, 
jardinería, instalaciones 
eléctricas y cerámica de la 
Escuela Tarrer de Restaura­
ción de Toledo, finalizó el 
pasado viernes 26 de mayo 

con la intención de los alum­
nos participantes de poner 
en marcha empresas como 
forma de inserción laboral. 

El curso, impartido por la 
técnico jurídico-laboral de la 
Unidad de Promoción y De­
sarrollo Provincial de Tole­
do, Purificación Fernández 
Clemente, ha estado dirigi­
do hacia el plan de empre­
sas, recursos, retribuciones, 
contratos y producción. 

Actualmente, según ha 
informado el Ayuntamiento 
de Toledo, la Escuela-Taller 
de Restauración está desa­
rrollando su quinto ciclo for­
ma tivo, que concluirá el pró­
ximo día 20 de diciembre y 
en el que participan sesenta 
alumnos encuadrados en las 
especialidades de albañile­
ría, cantería y talla en pie­
dra, carpintería, forja o ins­
talaciones eléctricas. 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Consejería de Sanir 
dad, a través de la Di­
rección General de Con­
sumo, ha informado a 
los empresarios de esta 
región, que se vienen re­
gistrando continuas de­
nuncias contra la em­
presa "Dirección de Pu­
blicaciones, S.L.", pre­
sunta editorial de la re­

vista "Sanidad y Consu­
mo en el comercio y la 
industria". 

La citada empresa, y 
según relato de los de­
nunciantes, contrata te­
lefónicamente con em­
presarios de la región y 
les asegura que sus res­
pectivas mercantiles 
han resultado seleccio­
nadas por diversas cau­
sas (por mejor atención 

al cliente o mejores re­
sultados empresariales 
por ejemplo) para poder 
insertar publicidad en la 
revista, que es distribui­
da de manera habitual 
en diferentes organis­
mos oficiales. 

A cambio de la inser­
ción publicitaria se pide 
un cargo que varía entre 
las 30.000 y 50.000 pese­
tas. 
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EnNE ofrece por pri 

El índice de Precios Hotelero 
creció el 8,8% en un año 

Castíüa'-La Mancha es la quinta comunidad en la que más ha 
crecido este índice de abrH del 99 al mismo mes de 2000 

ANA I. MOREIRA 

C-LM 

El Instituto Nacional de Es­
tadística (INE) ha presenta­
do una nueva estadística 
que mide la evolución del 
conjunto de precios aplica­
dos por los empresarios-
hoteleros a los distintos 
clientes que se alojan en los 
hoteles de España. 

En esta primera entrega 
de datos se ha ofrecido el 
IPH (índice de Precios Ho­
teleros) de los cuatro pri­
meros meses ̂ el.añp, en los 

j m á i¿«3lf^Ken los da-
tos del índice de Precios al 
Consumo se ofrece desglo-

I sada la evolución respecto 
I al último.mes,- respecto a lo 
que va de año y en el últi-

En el IPH reíjefi^o^pl pj^? 
. de abril de 2000, se constata 
que en los últimos doce me­
ses los precios hoteleros 
han crecido en Castilla-La 
Mancha el 8,8%, cinco déci­

mas por encima de la me­
dia que ha sido del 8,3%. 

Este IPH sitúa a la re­
gión en el quinto lugar en 
cuanto a incremento de 
precios. De cualquier for­
ma, es digno de destacar 
que a lúvel nacional, este 
índice haya descendido el 
1,6% en abril en relación 
con el mes anterior. 

Por otro lado, también 
esta estadística ofrece datos 
sobre el índice de Ingresos 
Hotelero que mide la evo­
lución del ingreso percibi­
do por los hoteleros espa­
ñoles por el servicio de alo­
jamiento en una habitación 
doble con baño. Este índice 

jiéri es positivo para la 
fe]púestó que en elúlti-

mo año habría crecido un 
9,1%, siendo éste el cuarto 
mayor crecimiento en rela­
ción a otras comunidades. 

\\D\c\i i)H PRi;cic~)S I IC)TI;LI;RO HX ABRIL DE 2( 

Hoteles Ikyp 
incofpora un 

nuevo 
establedmiento 

en Albacete 
REOACCIOM 

Albacete 

La cadena hotelera Tryp ha 
incorporado un nuevo es­
tablecimiento en Albacete, 
con el • objetivo de reafir­
mar su proyecto de expan­
sión en España. 

Se trata del Hotel Los 
llanos, de cuatro estrellas 
que está situado en la Ave­
nida de España, que ha pa­
sado a formar parte de la 
cadena Tryp en régimen de 
alquiler durante 10 años, 
desde el 1 de junio. 

Este establecimiento 
cuenta con 101 habitacio­
nes, todas^ ellas, exteriores 
y con terraza, de las que 4 
son suites. El estableci-
mijentp dispo^ie,, además, 
de 6 salones de diversos 
tamaños con capacidad 
para grupos de 12 a 500 
personas. 

Hoteles Tryp prevé 
abrir 17 establecimientos 
entre este año y el próxi­
mo. 

RAFAEL PIRÁMIDES HOTEL *** 
Ulbñ(sai([D ©nn d M M i r ñ i (EasítoMi) y snolltlraiirfflll 

Dispone de: 
- 93 habitaciones, 9 de ellas tipo suite. 
- Habitaciones con TV., caja fuerte, aire acondicionado, amplia mesa de trabajo, 
secador de pelo y línea de modem. 

Servicios: 
- Bar-Hall 
- Cafetería "Pirámides" 
- Restaurante "Los Pinceles". 
- Salón "Acuarela" 
-100 plazas de garaje 

HOTEL *** R A F A E L P I R Á M I D E S P de las Acacias, 40 - 28005 Madrid. Telf. 91/517 18 28 - Fax: 517 00 90 

Atendida por personal cualificado, 
con una base de datos de los 

acontecimientos culturales, deportivos 
y lúdicos a celebrar en Madrid. 
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U Comisión de Gobk^ 

Desierto el concurso para la 
marca turística de Cuenca 

C.A. 

Cuenca 

La Mesa de Contratación del 
Plan de Dinamización Turís­
tica de Cuenca ha declarado 
desierto el concurso convo­
cado para contratar la reali­
zación de la marca turística y 
del manual de identidad cor­
porativa para la ciudad, al 
encontrar que ninguno de 
los proyectos presentados 
por las seis empresas que 
han participado era lo sufi­
cientemente atractivo, por lo 
que la Comisión de Gobierno 
del Ayvmtamiento aprobado 
un nuevo expediente de con­
tratación para convocar un 
nuevo concurso. 

Según explicaba el alcalde 
de Cuenca, José Manuel 
Martínez Cenzano, la mesa 
de contratación decidió que 
ninguno de los trabajos pre­
sentados para definir el 
manual" dfeídaititiadiixjipo-' 
rativa y la seña de identidad 
de la dudad a efectos turísti­
cos, reunían las exigentes 
características de calidad que 
se habían impuesto, por lo ' 
que acordó dejarlo desierto y 
reiniciar el procedimiento 
para que se presenten nue­
vos proyectos. 

En este sentido, el primer 
terüente de alcalde del Ayun­
tamiento conquense, Luis 
Esteban Cava, destaca la 
importancia del concurso 
porque tiene por objeto adju­
dicar la elaboración el 
manual de identidad corpo­
rativa, que es el logotipo que 
presidirá todos los documen-

Ninguno de los proyectos presentados eran 
lo suficientemente atractivos 

AvituiY se constituye 
en Toledo a 

principios de junio 
Es la primera asociación de guías 
de turismo rural de la provincia 

m i n a d a 
A v i t u r r . 
"Es un 
m e r c a d o 
que se 
p u e d e 
explotar en 

participar de aueyo „eri_eí 

La marca publicitaria de Cuenca tiene que cumplir con unos requisitos que caracterizan a la ciudad. 

tos o ios anuncíos"puBlirfiaí *'rtOevfes diseftoiíjáijpK^ues-
rios qwQiáebmpyywpfll %ftatssateff^ * fe.í^í^í.^ 

ketinQ,,,g^iUQm'(¡4ii»f>mmt ^ v a entiefüinjiiniie la app 
como ciudad turística. 

Desde este punto de vista, 
a pesar de que las seis 
empresas que han participa­
do hasta ahora presentaron 
propuestas interesantes, la 
Mesa de Contratación enten­
dió que los logotipos pro­
puestos no era lo suficiente­
mente atractivos para repre­
sentar a la ciudad y como 
símbolo identificativo de la 
misma, por lo tanto se ha 
abierto un nuevo concurso 
para que las empresas que ya 
lo han trabajado, como otras 
que quieran hacerlo por pri­
mera vez, puedan presentar 

MóNicA MORENO 

Toledo 

El centro de orientación 
dé Oretana en Burguillos 
(Toledo) está realizando 
un curso de guías de 
tur ismo rural , que 
comenzó él 2 de mayo y 
finalizará el día 6 de 
junio. Una vez concluido, 
los alumnos participan­
tes van constituir la pri­
mera asociación de guías 
de turismo rural de Tole­
do, deno-

Etilos rutas 

mo una vez constituida 
tiene en proyecto firmar 
un convenio con el 
Seprona que las permiti­
rá tener autorizaciones 
en las las rutas que se 
realicen por fincas priva­
das. 

Las actividades turísti­
cas que se llevarán a cabo 
desdesde Avitur conjuga­
rán la cultura e historia, 
él medio ambienté , e l ' 
deporte y la cinegétida. 

"Entre los 

m i e m b r o s 
del curso 
se encuen­
tran exper­
tos del 
caifti>o-''dé"-'Ji'« 
lasy^RíffnatoYem 

ambiente, el deporte nidacíes,"er' '̂ ^ 

conjugarán diversas 
actividades comola 

historia^ eiméBJtó 

plasmación posterior de los 
proyectos en aspectos como 
el mobiliario urbano, folletos 
y elementos promocionales 
es menos importante que 
buscar el diseño principal, ya 
que la aplicación de las pro­
puestas no representa un 
problema para las empresas 
que se han presentado al 
concurso, que tienen capaci­
dad sobre para resolverlo, 
pero deben seguir trabajan­
do en buscar un diseño atrac­
tivo para el logotipo, en una 
propuesta que identifique 
realmente a Cuenca como 
ciudad. 

de 15 días para presentar los 
proyectos (cuya aplicación 
tendrá un presupuesto de 12 
millones de pesetas) una vez 
que aparezca publicado en el 
Boletín Oficial de la Provin­
cia. 

Posteriormente, volverán 
a ser exanünados por la mesa 
de contratación, en la que 
están presentes representan­
tes de las adminisb-aciones 
local, autonómica y estatal y 
de la Agrupación Provincial 
de Hostelería, asesorados 
por la gerencia del Plan de 
Dinamización Turística de 
Cuenca. 

en Cágtf-^"""'" -̂ ^ Id'áV^Réticilí '" - m e - d ^ i o -
^ \ a'-'-'li'íi^-""-'-' ' ujJtíJOMiii -ijq f-Ajnirambiente yi)'>ni>> 

Mancha y hemos pensa- otras ramas" , afirma 
do que este curso conti- Jiménez. • '• » ' -íconaiv 
nue con el trabajo real de "El objétivíjiastfenwap&l ab 
ios alumnos constidoS en' 'profesixáhaí^thélntuVísrrío'í J ' 
una asociación", comertta rural, capaces de hacer 

el director del centro de 
Promoción Rural Oreta­
na, Julián Carrascosa 
Jiménez. 

Según Jiménez ya se 
han hecho los estatutos 
que regirán la citada aso­
ciación, falta registrarla y 
solicitar ayudas y sub­
venciones a la Adminis­
tración Pública para 
poder financiar las activi­
dades iniciales. Asímis-

sus propias rutas y ven­
derlo" como una turismo 
diferente. 

Las personas que com­
ponen la asociaciói\ 'ij^J 
asciende a 15 petsol\asi;«<^<( 
q ú e s o n l a á q u e h a h r e a l i - - ' 
zado el curso. En octubre 
está previsto una nueva 
edición y los asistentes a 
ésta tendrán la posibili­
dad de incorporarse a 
Aviturr. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Fundación SACAM-
Sierra de Alcaraz quiere 
potenciar el turismo de 
esta comarca de Albacete y 
para ello ha convocado un 
concurso público a través 
del cual poder adjudicar la 
creación de tres nuevas 
rutas turísticas que pasa­
rán a denominarse: Ruta 
de las Lagunas, Vive la his­
toria y Buscando el 
Mundo. 

En la primera de las 
rutas, "Ruta de las Lagu­
nas", deben integrarse las 
poblaciones de Ossa de 
Montiel, Viveros, El Boni-

Sacam-Sieñra de Alcaraz convoca un 
certamen para tres rutas turísticas 

El plazo de ejecución de los proyectos no debe ser superior a hs 
siete meses desde el inicio de la adjudicación 

lio,, el Ballestero, Robledo 
y Masegoso. 

Por lo que se refiere a la 
ruta "Vive la historia" 
deben figurar las localida­
des de Alcadozo, Peñas de 
San Pedro, Pozohondo, 
Pozuelo, San Pedro, Casas 
de Lázaro, La Herrera, 
Balazote, Lezuza, El 
Ballestero, Robledo, Alca­

raz, El Bonillo, Muñera y 
Villapalacios. 

Finalmente, en la terce­
ra de las rutas, "Buscando 
el Mundo" deben incluirse 
los municipios de Peñas 
cosas, Alcaraz, Víanos, 
Povedilla, Salobre, Villapa­
lacios, Bienservida, Villa-
verde de Guadalimar y 
Cotillas. 

El plazo de ejecución 
del proyecto de las tres 
rutas turísticas no debe ser 
superior a los siete meses 
desde el inicio de la adju­
dicación, estimándose que 
este es tiempo adecuado 
para materializarlo. 

De otro lado, junto a 
este concurso de rutas que 
debe encaminarse hacia la 

sede de la Fundación, el 
Patronato de la Fundación 
Sierra de Alcaraz y Campo 
de Montiel que preside 
Antonio González Cabrera 
acordó, por unanimidad, 
modificar los estatutos 
para adaptarlos a la nueva 
normativa europea para la 
concesión de los progra­
mas de desarrollo. Con ello 

también se aprobó el pre­
supuesto general para este 
año que supera los 150 
millones de pesetas. 

Con la modificación de 
los estatutos, el Patronato 
pasará a denominarse 
Junta General y seguirá 
contando con un presiden­
te y dos vicepresidentes, 
aunque se potenciará la 
entrada de asociaciones, 
entidades y organizaciones 
con el objetivo de que 
aumente la importancia 
del tejido social de la zoita 
en esta Fundación, funda­
mentalmente para el desa­
rrollo de los 25 municipios 
de la comarca. 
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De esta forma,̂ ê̂ ^̂  

El tipo medio de los infestamos 
hipotecarios se sitúa en el 4,5% 

Según un sondeo realizado por Economía y Empresas entre 
los entidades financieras que operan en la región 

A. S./M.M./F. J. LL. 
C-LM 

La tendencia alcista de 
los tipos de interés está 
carabiando el marco de 
los préstamos hipoteca­
rios. Los tipos a «orto pla­
zo han empezado a re­
puntar y tanto el mibor 
como el euribor han subi­
do casi dos 
puntos desde 
mayo del pa­
sado año, se­
gún la Aso­
ciación Hipo­
tecaria Espa­
ñola. 

Ante esta 
situación,,, la 
mayorr,if)arte 
de los analis-

Caja Rural de Cuenca, Jo­
sé Martínez, las perspec­
tivas a corto plazo apun­
tan a que los tipos sigan 
subiendo, aunque no van 
a estar tan altos como an­

tes: "A 
largo pla­
zo -añáde­
se baraja 
una hor­
quilla de 
tipos de 
i n t e r é s 
compren­
dida entre 
el 4 y el 
6%". 

Alrededor del 
60% del total 
de préstamos 
concedidos se 

destina a la compra 
de vivienda 

tas cpnsjdgra^rfjue la <íe-;i+r-™Ji»dos los préstamos 
mand» ^ei pnéetamos pa- hipotecarios concedidos 
ra la adquisición de vi­
viendas va a retroceder 
de fflrro»niSÍgn»{iiqa.tJva 
respecto al pasado año, 
cuando se alcanzaron ci­
fras récord. 

Las Rurales y cajas de 
ahorros que operan en la 
región consul­
tadas por Eco­
nomía-^ Empre­
sas de Castilla-
La Mancha se 
han visto obli­
gadas a ajus-
tar las condi­
ciones de sus 
préstamos a 
los tipos ofi-
ciales fijados 
por el Banco Central Eu­
ropeo, con unos tipws va­
riables medios del 4,5%, 
interés que también ofre­
ce el Banco Popular, úni­
ca entidad bancaria que 
ha facilitado esta infor­
mación. 

No obstante, hay que 
matizar que estos datos 
son de referencia, ya que 
cada entidad ofrece unas 
coiidiciones específicas y 
diferentes líneas, según el 
tipo de cliente y el impor­
te solicitado para la ad­
quisición de vivienda. 

Según explica el jefe de 

son revisados periódica­
mente, referenciados al 
euribor (en torno al 
4,5%), el índice de Re­
ferencia de los Préstamos 
Hipotecarios, IRPH (alre­
dedor del 6%) o el índice 
Ceca (6,125%). En algu­

nas enti-

El tipo de interés 
fijo oscila entre 

el 6 y el 7%, 
aunque vana en 
función del tipo 

de cliente 

d a d e s , 
como el 
caso de 
C a j a 
Guadala-
jara, al-
g u n o s 
p r é s t a ­
mos hi­
p o t e c a ­
rios se re­

visan tomando como re­
ferencia el Mibor. 

La mayor parte de los 
préstamos hipotecarios 
que se conceden (en tor­
no al 60%) tienen como 
destino la financiación de 
vivienda. 

De las entidades con­
sultadas. Caja Madrid es 
la que ofrece un tipo ini­
cial más bajo (el 3,95%), 
situándose después Caja 
Castilla-La Mancha 
(4,5%) y el resto de las ru­
rales con un tipo medio 
aproximado del 4,55%. El 
más alto corresponde a 

La mayor parte de los préstamos que se conceden son para la adquisición de viviendas. 

Caja España, con un prés­
tamo hipotecario vivien­
da a interés variable del 
4,9% fijo durante el pri­
mer año. 

Respecto a los présta­
mos hipotecarios a tip>o 
fijo, la mayoría de las en­
tidades financieras ofre­
cen un interés nominal 
que oscila entre el 6,5 y el 
7% (este último corres-
f>ondiente a Caja Rural 
de Ciudad Real), aunque 
en otros casos, como por 

ejemplo el Banco Popular, 
no existe un fijo de salida, 
siendo negociable por el 
cliente. 

Por su parte, las comi­
siones de apertura se si­
túan entre el 1 y el 1,5%, 
dependiendo de la cuan­
tía del préstamos solicita­
do. 

A nivel nacional, a fi­
nales de marzo de 2000, 
el saldo vivo gestionado 
de crédito hipotecario se 
sitúo en 37,4 billones de 

pesetas, según la Aso­
ciación Hipotecaria Espa­
ñola. Esta cantidad repre­
senta un crecimiento por­
centual del 22,1% con res­
pecto al mismo mes del 
año anterior y 6.915 mi­
llardos en términos abso­
lutos. Esto pone de mani­
fiesto que el conjunto de 
la actividad hipotecaria 
no sólo ha mantenido s.u 
elevada tasa de creci­
miento, sino que la ha in­
crementado. 

Coja QuadcdcQara y las Rufcdes de Toledo y ASbacete 
incrementan sus préstamos hitxítecanos hasta marzo 

Caja Guadalajara, la Rural de Alba­
cete y la de Toledo han sido las úni­
cas entidades que han facilitado da­
tos sobre la evolución de los présta­
mos hipotecarios concedidos durante 
el primer trimestre del presente ejer­
cicio. Así, la entidad alcarreña ha se­
ñalado que el 71,72% del total de su 
inversión crediticia correspondió a 
créditos hipotecarios, alcanzando los 
44.808 millones de pesetas. Esta cifra 
supone un incremento del 21,06% 
respecto al mismo periodo del año 
anterior. Por su parte, en Caja Rural 

de Albacete, los préstamos hipoteca­
rios concedidos hasta marzo se incre­
mentaron en un 32%, hasta situarse 
en 2.408 millones de pesetas. Estos 
datos representan el 34,1% del total 
de préstamos concedidos por esta en­
tidad. Por último. Caja Rural de Tole­
do ha concedido 489 expedientes de 
créditos hipotecarios durante el pri­
mer trimestre del año por una cuan­
tía de 6.211 millones de pesetas. En 
esta cantidad se incluye la adquisi­
ción de locales comerciales, indus­
trias, construcción, etc. 

CCM abrió 14 
nuevas 
ofícinas 

durante el 
mes de mayo 

REDACCIÓH 

C-LM 

Caja Castilla-La Mancha ha 
abierto durante el mes de 
mayo 14 puntos de aten­
ción a sus clientes. En la ac­
tualidad cuenta con 420 ofi­
cinas repartidas por Casti­
lla-La Mancha, Castilla Le­
ón, Cataluña, Levante y 
Madrid. 

En el transcurso del mes 
de mayo, CCM abrió ofici­
nas en Aluche, Villaverde, 
Villarta de San Juan, Porzu-
na. Murcia, Alicante, Cosla-
da, Aldaya, Quart de Po-
blet, Navalmoral de la Ma­
ta, Torrente, Toledo (su ur­
bana 17), Torrejón de Ar-
doz y Sigüenza. 

El presidente de CCM, 
Juan Pedro Hernández 
Moltó, estuvo presente en 
la inaugiu-ación de la nue­
va ofíciiia de esta entidad 
en la provincia de Guadala-
jara, acompaiíado f>or el 
Presidente de la Diputa­
ción Alcarreña, Jesiís Ali-
que, la Delegada de la Jun­
ta de Comunidades de Cas­
tilla-La Mancha en Guada-
lajara, Magdalena Valerio 
Cordero, y el Alcalde de Si­
güenza, Octavio Puertas 
Moraio. Además el Presi­
dente de CCM comprome­
tió emte el medio centenar 
de asistentes a la inaugura­
ción de la última oficina 
af>erturada en Sigüenza 
ima mayor presencia de la 
Obra Social y Cultural de 
esta Entidad materializada 
en la puesta en escena de 
importantes acontecimien­
tos culturales en esta pro­
vincia. 

Durante el pcisado ejer­
cicio CCM obtuvo irnos be­
neficios de 7.837 millones 
de pesetas de los que, tma 
vez deducidos los corres­
pondientes impuestos, 
acordó destinar 3.294 mi­
llones a reservas y 1.775 mi­
llones de f)esetas, supone 
la mayor cantidad destina­
da a la Obra Social y Cultu­
ral de CCM. 
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TELEFÓNICA: Tras obtener la autoriza­
ción de las autoridades Brasileñas, Perua­
nas, Argentinas y de la SEC Norteamerica­
na ha anunciado las fechas para el lanza­
miento y aceptación de las OPAs sobre las 
filiales latinoamericanas. Telefónica de Ar­
gentina: del 31 de mayo al 30 de junio. Te­
lefónica del Perú: del 31 de mayo al 5 de ju­
lio. Telesp y Telesudeste Celular: del 1 de 
junio al 30 de junio. Las OPAS sobre los 
ADRs de las citadas compañía comenzarán 
todas el 31 de mayo y finalizarán en la mis­
ma fecha en que finalicen para cada caso en 
su país. Creemos que es una muy 
buena noticia para Telefónica, tanto 
desde el punto de vista estratégico co­
mo desde un punto de vista técnico, 
ya que permitirá que se acabe con el 
arbitraje en contra de Telefónica que 
ha habido en los últimos meses. Por 
otra parte, se ha hecho con el control 
del grupo argentino Ateo, al comprar V 
un 40% del mismo, con lo que eleva 
su participación hasta el 70%. Los 
principales activos de Ateo son Telefé, 
que es la primera cadena de TV pri­
vada en Argentina y el segundo gru­
po audiovisual latinoamericano por 

detrás de Televisa, y Radio Continental, 
que es la primera radio privada argentina y 
que a su vez posee la red regional de TV ar­
gentina Televisoras del Interior. Esta com­
pra se ha realizado mediante un intercam­
bio de acciones, de manera que TEF emitirá 
14,77 M de acciones a un precio de 9,5 eu­
ros/acc. vs 20,87 euros/acc. de cierre del 
viernes. El valor de mercado de estas accio­
nes es de 308,2 M euros (51.3000 M Pt). 

PRYCA/CONTINENTE: El Consejo de 
Ministros ha impuesto las siguientes condi­

ciones para la fusión de PRY/CTE: 1) Venta 
de 12 hipermercados, que supone un 10,2% 
del total de hipermercados que el nuevo 
grupo tendría al fusionarse. 2) Venta de 3 
supermercados. 3) Venta de 15 supermerca­
dos pequeños (200 m2) y 12 Hard-discoun-
ters. El grupo deberá antes de 2 meses pre­
sentar un plan para enajenar los estableci­
mientos propuestos. La noticia es negativa 
por la cuantía de hipermercados y super­
mercados a vender, que está en la parte más 
alta de las estimaciones de la mayoría del 
mercado, y porque los centros no pueden 

ser cerrados o reconvertidos a otras acti­
vidades sino que tienen que ser vendi­
dos a la competencia. A pesar de lo ne­
gativo de la medida creemos que en los 
precios actuales ambos valores no debe­
rían sufrir un castigo demasiado alto. 

UNION FENOSA/HIDROCANTABRI-
CO: El Got ie rno no ha autorizado la 
OPA de UNF sobre CAN para evitar 
"una excesiva concentración en electrici­
dad que se produciría fruto de la fusión 
de ambas compañías". En caso contrario 
se reduciría el número de competidores 
por debajo de los 4 actuales, lo que im­
p e d i r ^ la competencia. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

AMMSIIS IDl GlAFICíDS 
Algunas veces la acción va a su aire igno­

rando la tendencia general del mercado, pero 
esto no lo sabremos si no la comparamos con 
los índices. A este respecto, léase el apartado 
que más adelanté desarrollaremos sobre Grá­
ficos comparativos. 

Es preciso diversificar el riesgo entre va­

rias acciones, un alto número de acciones 
pueden resultar complicadas de controlar y 
un número pequeño, si nos equivocamos en 
la elección, implicará rendimientos desastro­
sos. Hay que buscar un termino medio que 
podemos establecer en ocho acciones. Las ire­
mos cambiando por otras según vayan cum­
pliendo sus objetivos. Procuraremos mante­
ner siempre este número y que todas las ac­

ciones ponderen por igual en nuestra cartera, 
realizando plusvalías parcialmente en aqúéf 
lias que vayan teniendo un largo recorrido 
para compensar así aquellas que hayamos te­
nido que abandonar en perdidas al alcanzar el 
stop de seguridad previamente establecido. Si 
no encontramos acciones con las que sustituir 
las que han salido, de nuestra cartera, man­
tendremos el dinero en liquidez. 

Fuertes movimientos en el 
sector vinícola. Se comentan 
posibles OPAs en las próximas 
semanas. 

2 casas de valores interna­
cionales preparan una reduc­
ción de la valoración de CA-
NAL+ Francia, accionista ma-
yoritario de SOGECABLE. La 
proximidad de la salida a bolsa 
del Grupo PRiSA puede restar 
atractivo a estas acciones, así 
como a la misma SOGECA­
BLE. 

ACCIONA estaría cada 
vez más interesada en coger 
un porcentaje importante en el 
accionariado de RADIOTRO-
NICA. 

LINGOTES ESPECIA­
LES : Existen rumores en el 
mercado sobre una posible 
OPA contra el valor, que por 
otro lado mantiene volúmenes 
Imtante bajos desdebace tiem­
po, a 

Posible rumor &la ruptu­
ra de TERRA coA LYCOS 
porque la primera estaría ne­
gociando con Yahodf algo mas 
•interesante. Posible'OPA a Te­
rra por su bajo precio. 

AuciA SÁNCHEZ 

Toledo 

Las rebajas en las comisio­
nes que a partir de ahora 
podrán obtener los comer­
cios de la provincia de To­
ledo asociados a la Federa-

Rural y Fedeto reducen las 
comisiones de sus taijetas 

ción Empresarial Toieda- ^o^ heneficiorios scrán unos 2*500 comercios de Toledo que verán 
na, en tomo a 2.500 empre- ^ ^ 

sas, serán del 0,2% y del reducídos SUS pugos cTi conccpto de comisiones un 0,2% o un 1,4% 
1,45%, dependiendo del ti­po de establecimiento. El 
descuento se hará partien­
do del 3% que los comer­
cios tienen que pagar ac­
t u a l m e n t e ^ ^ ^ ^ 

Caja Rural de 
Toledo abonará 
a los comercios 

el importe de las 
com^pras al día 

siguiente 

en concep­
to de comi­
siones cada 
vez que uti­
lizan la tar­
jeta de cré­
dito o débi­
to como 
forma de 
pago elegi­
da por sus 
clientes. 

Esta medida se lleva a 
cabo a través del reciente 
convenio firmado entre la 
Caja Rural de Toledo y la 
Federación Empresarial 
Toledana que beneficiará a 
todos los comercios asocia­
dos a la organización em­

presarial. La entidad finan­
ciera concederá a todos los 
comercios de la provincia 
de Toledo unas condicio­

nes preferen-
ciales para las 
ventas cuyos 
pagos se efec­
túen con cual­
quiera de las 
tarjetas de cré­
dito o débito 
de Caja Rural 
de Toledo. 
Concretamen­
te, cualquier 

comerciante d ela provin­
cia de Toledo, miembro de 
Fedeto, podrá adherirse a 
este convenio mediante la 
firma del documento de 
conformidad establecido 
en el que se reconocen mu­
tuas y determinadas con­
diciones. 

El presidente de Fedeto y de Caja Rural rubricaron el acuerdo. 

Caja Rural de Toledo Sistema de Compra Perso-
abonará al comerciante el 
importe neto de las ventas 
al día siguiente hábil de su 
realización, aplicando los 
descuentos en función del 
tipo de comercio. Estas 
condiciones varían en el 
caso de las tarjetas de cré­
dito en operaciones del 

nalizado S.C.P. Este nove­
doso sistema ofrece una 
ventajosa financiación en 
las ventas a través de un 
plan de aplazamiento de 
pago único, sencillo e in­
mediato, con el interés más 
bajo del mercado y a la me­
dida de cada cliente. Éste 

< puede elegir, en el momen-
^ to de la compra, los meses 
^ de carencia que le convie-
•^ nen y el importe de los pla­

zos mensuales a pagar 
(hasta 60 plazos y un míni­
mo de 5.000 pesetas/mes). 

En ambos casos, los be­
neficiarios de estas condi­
ciones exclusivas serán los 
comercios integrados en 
cualquier Asociación gre­
mial de Fedeto. El conve­
nio suscrito tiene una du­
ración de cuatro años. 

Las características y 
condiciones de la tarjeta de 
crédito de Caja Rural de 
Toledo han merecido la 
consideración de mejor 
medio de pago de la Orga­
nización de Consumidores 
y Usuarios OCU, Instituto 
que la ha adoptado para 
suo de sus socios. 

El ITAF̂ y la 
Rural de 
Albacete 

asesorarán a 
agricultores 

D A V I D GABCIA 

Albacete 

El Instituto Técnico Agronó­
mico Provincial (ITAP) y la 
Caja Rural de Albacete fir­
marán un convenio de cola­
boración para el desarrollo de 
Servidos de Asesoramiento a 
la Fertilización (SAF) y Diag­
nóstico y Asistencia Fitopato-
lógica (SEDAF). 

Según explicó el diputado 
provincial de Medio Ambien­
te en Albacete, Ramón Sotos, 
el SAF es un servido con lar­
ga trayectoria en el ITAP en 
etapas anteriores, en las que 
su prindpal fundón era el 
análisis de los suelos a de­
manda de los agricultores y 
las recomendadones de ferti­
lización para una producdón 
esperada. 

En la nueva etapa se rea­
lizarán las recomendadones 
de fertilización con nuevas 
técnicas de análisis rápido. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 2/6/2000.



VIERNES, 2 DE |UNIO DE 2000 

P UBLICIDAD ECONOMÍA Y EMPRESAS / 21 

CN 

iri 
ró 
"ai 
«¡ 

•5 i 

u 

•o 

Flexibilidad 

I 

i 

c 
o 
U 
JS 
c 
<u 
o 

(JO 
<u 

Cí. 

Comodidad 

Le adelantamos su devolución si es negativa. Financiamos su pago 

si es positiva. 

Encontrará la máxima flexibilidad en más de 400 oficinas CCM 

a su servicio. 

Le hacemos su Declaración de la Renta a través del programa 

P.A.D.R.E. y le asesoramos gratuitamente, evitándole molestias 

innecesarias. 

¿ i i y i l i * i l ' / 4 ^ í j r ) f : h n rfT.r. i (.K .-. 

Seguridad 

Nos preocupamos de sus intereses y estamos a su lado los 365 

días del año, ofreciéndole los productos CCM con ventajas fiscales. 

Hta Venga a su oficina de Caja Castilla La Mancha. Solicite la Guía 

de Productos CCM con Ventajas Fiscales. 

Primera Enridad Financiera de Castilla La Mancha 

Entidad colaboradora de la Agencia Tributaría 

www.ccm.es CCM 
Caja 

Castilla 
La Mancha 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

MADERA 

CARPIN EBANISTAS S.L. 
Domicilio: Badajoz, 51 

(Albacete) 
Capital Social: 3.006,00 euros 

Objeto Social: Carpintería y eba­
nistería en general. 

TALLERES 

AUTO-REPARACIONES 
ALBACETE S.L. 

Domicilio: Polígono Industrial 
CampoUano, C/ Autovía par 

(Albacete) 
Capital Social: 3.006,00 euros 

Objeto Social: Taller de repara­
ción de automóviles y servicio 
de grúa. 

NEUMÁTICOS MARCAM S.L. 
Domicilio: Polígono Industrial 

de CampoUano, Avenida 
Primera (Albacete) 

Capital Social: 10.000 euros 
Objeto Social: Taller de repara­
ciones y mantenimiento de auto­
móviles en general; compraventa 
de accesorios y repuestos para 
automóvil; así como su coloca­
ción, montaje y mantenimiento 
en general; compraventa de lu­
bricantes; importación y exporta­
ción y comercialización de neu­
máticos y sus derivados; y la 
compraventa. 

CONSTRUCCIÓN 

CARRETERO CARCELEN S.L. 
Domicilio: Comandante Molina, 

17 bajo (Albacete) 
Capital social: 3.0010 euros. 

Objeto social: La construcción, 
promoción y venta de edificacio­
nes en su totalidad, por parte o 
por pisos, bien para viviendas o 
para locales de negocio, construi­
das directamente para tal fin o 
f>or medio de contratistas, sub-
contratistas o destajistas, así co­
mo la compra, explotación y ena­
jenación de toda clase de tierras. 

HNOS. TORRES FRÍAS S.L. 
Domicilio: Calle Nueva, 22,3° 

derecha (Albacete) 
Capital social: 33.660 euros.. 

Objeto social: La construcción, 
promoción y venta de toda clase 
de edificaciones, viviendas y lo­
cales comerciales, por cuenta 
propia o ajena, y su arrenda­
miento; así como la compra, ena­
jenación y explotación de todo 
tipo de edificaciones entre ellos 
esp)ecialmente viviendas y loca­
les de negocio. 

ESTRUCTURAS ORTIZ S.L. 
Domicilio: Avenida de Castilla-

La Mancha, 8, Bienservida 
(Albacete) 

Capital Social: 6.012 euros 
Objeto Social: todos los trabajos 
relacionados con la construc­
ción de inmuebles y edificios, 
trabajos de albañilería, así como 
la adquisición, enajenación y 
arrendamiento de bienes in­
muebles. 

CONSTRUCCIONES Y 
REFORMAS VILGO S.L. 

Domicilio: Alférez, 32 
Madrigueras (Albacete) 

Capital Social: 500.000 pesetas. 
Objeto Social: La construcción, 
reforma y rehabilitación de toda 
clase de edificaciones, obras y 
construcciones en general, así 
como la promoción, construc­
ción y compraventa de vivien­
das, locales comerciales y de to­
do tipo de fincas e inmuebles. 

CONSTRUCCIONES BONILLO 
Y MORENO 2000 

Domicilio: Calle Don Quijote, n° 
4 (Wlarrobledo) 

Capital Social: 505.000 pesetas. 
Objeto Social: La construcción en 
general, y promoción, de vivien­
das y naves industriales así como 
cualesquiera otra clase de edifi­
caciones o la realización de obras 
de otro tipo, bien se en terrenos 
propios o ajenos, de carácter pri­
vado o público, libre y de protec­
ción oficial, la adquisición de á6-
lares y terrenos. 

COMERQO 

PILAR LEAL S.L. 
Domicilio: Calle Fátima, n°2 bajo 

(Albacete) 
Capital social: 3006 euros. 

Objeto social: La compra-venta 
de artículos de joyería, relojería y 
de otros artículos de regalo. 

HORNO JEROS.L • 
Domicilio: Cervantes, número 5 

(Fuente Álamo) 
Capital social: 35.660 euros.. 

Objeto social: La producción y 
comercialización de productos 
de panadería, bollería y sus deri­
vados. 

JAVE-IMPORT S.L. 
Domicilio: Juan Sebastián El 
cano, número 36 (Albacete) 
Capital social: 3.006 euros. 

Objeto social: La compraventa al 
por mayor de todo tipo de artí­
culos de regalo, menaje, papele­
ría y productos de limpieza. 

INMOBILL\RL\S 

CONSTRUCCIONES 
DAJUMI S.L. 

Domicilio: Granados, 4 
(Fuentealbilla) 

Capital Social: 3.330 euros. 
Objeto Social: La compraventa, 
permuta de terrenos, solares. 

fincas rústicas y urbanas, la pro- los últimos Boletín Oficial del 
moción, la construcción, la ven­
ta y el arrendamiento de todo ti­
po de edificaciones, entre ellos 
especialmente viviendas y loca­
les de negocio. 

ORDEN INMOBILIARIO S.L. 
Domicilio: Paseo de la Libertad, 

15 (Albacete) 
Capital Social: 30.050 euros. 

Objeto Social: La compra-venta, 
promoción, explotación y arren­
damiento de toda clase de fin­
cas, rústicas y urbanas. 

CARPE ALCANTUD S.L. 
Domicilio: Avenida de la 

Guardia Civil, número 6 Aguas 
Nuevas 

Capital Social: 30.051 euros. 
Objeto Social: La compra-venta, 
promoción, explotación y arren­
damiento de toda clase de fincas, 
rústicas y urbaiws. 

PISOS Y CASAS DE 
ALMANZAS.L. 

Domicilio: Calle Ramba de La 
Mancha, 38 (Almansa) 

Capital social: 3100 euros. 
Objeto social: Las compras o ad­
quisiciones, por cualquiera de las 
formas o medios permitidos por 
la ley, así como la venta en Igs 
mismos términos, de toda clase 
de fincas urbanas, solares, terre­
nos rústicos o de otra naturaleza 

"-y lasMóJSérátíortessobtE'deíiloIi--
ción de uunuebles, urbanizacio­
nes y parcelaciones. 

DESARROLLOS 
URBANÍSTICOS DE 

CHINCHILLA 
Domicilio:Cristóbal Pérez Palor, 

66 (Albacete) 
Capital social: 12.000 euros. 

Objeto social: La compraventa de 
terrenos, organización de los mi­
mos, construcción y promoción 
de locales comerciales y vivien­
das, compraventa de edificacio­
nes, locales comerciale y vivien­
das, así como su explotación en 
régimen de arrendamiento y la 
adquisición, explotación y enaje­
nación de bienes inmuebles. 

AGRO-NAV 2000 S.L. 
Domicilio: Sol, 4 (Hellín) 

Capital social: 10.000.0000 
pesetas 

Objeto social: La compra venta, 
explotación, cultivo, mejora­
miento, puesta en riego e indus­
trialización de fincas rústicas 
dentro del territorio nacional y 
con relación a todos sus aprove­
chamientos, ya sean agrícolas, 
forestales, cinegéticos o ganade­
ros, conforme a las disposiciones 
legales vigentes. • 

ü CIUDAD REAL 
(No se han registrado cambios en 

Registro Mercantil revisado) 

CONSTITUCIONES 

CARBURANTES 

GESTIÓN DE CARBURANTES 
Y COMBUSTIBLES 

Domicilio: Carretera Ciudad 
Real a Murcia, km. 56,00 

(Valdepeñas) 
Capital social: 1.000.000 ptas. 

Objeto social: La compraventa de 
todo tipo de carburantes y lubri­
cantes, así como la venta de artí­
culos de regalo y tabaco, entre 
otros artículos. 

COMBUSTIBLES ALCÁZAR 
Domicilio: Ctra. Comarcal 400, 
de Alcázar a Madridejos, km, 9 

(Alcázar de San Juan) 
Capital Social: 1.000.000 pesetas. 
Objeto Social: La compraventa 
de todo tipo de carburantes y 
de lubricantes, así como la 
venta de artículos de regalo y 
tabaco. 

SERVICIOS 

RESTAURANTE ALARCOS. 
Domicilio: Avenida Rey Santo, 8 

(Ciudad Real) 
Capital Social: 88.649 euros. 

Objeto Social: Servicios de desa­
rrollo turístíco, recreativo, cultu­
ral, deportivo, educativo y aulas 
de naturaleza reíaciónadós cdn^él" 
entorno del paraje o lugar llama­
do Alarcos, en término de Ciu­
dad Real. Servicios de alimenta­
ción y hospedaje en el mismo lu­
gar. 

UMPIEZAS SERNIVAL 
Domicilio: Torrecillas, 48,2° 

(Valdejjeñas) 
Capital Social: 3.125 euros. 

Objeto Social: La limpieza y puli­
do de toda clase de bienes in­
muebles. 

MANCHEGA DE RECICLAJE 
DE ACEITES 

Domicilio: C/ La Flor n° 35 
(PuertoUano) 

Capital social: 3.000 euros. 
Objeto social: La recogida, reci­
claje, almacenamiento de aceite 
industria así como su transfor­
mación en jabones y otros pro­
ductos y la comercialización de 
los mismos. 

GRUPO SEFUGARCA S.L.L. 
Domicilio: Calle Ancha 43 

(Atgamasilla de Alba) 
Capital Social: 500.000 ptas. 

Objeto Social: La realización de 
toda clase de servicios funera­
rios, tanatorio y crematorio. 
También el establecimiento y ex­
plotación de todo tipo de nego­
cios de carpintería y ebanistería, 
la fabricación, montaje, almace­
namiento y comercialización de 

ataúdes, muebles y objetos de 
madera, obras de carpintería, 
etc. 

SALÓN 2000 
DISTRIBUCIONES DE 

PELUQUERÍA 
Domicilio: San Antón, 6 

(Tomelloso) 
Capital social: 2.000.000 ptas. 

Objeto social: La compraventa 
y alquiler, bien directamente o 
bien a través de participaciones 
en sociedades de igual o análo­
go objeto social, de cualquier 
clase y tipo de productos de pe­
luquería, maquillaje y belleza, 
incluyéndose a título enunciati­
vo y no exhaustivo, el mobilia­
rio de salones de belleza y pelu­
cas. 

INMOBILIARIA 

TOSECRUZ 
Domicilio: Calatrava, 6 

(Ciudad Real) 
Capital Social: 76.929 euros. 

Objeto Social: La compraventa y 
arrendamiento de fincas rústicas 
y urbanas. 

SERViaOS 

G.Y G. TECNOLOGÍA DE 
REPARACIÓN Y PINTURA 

PARA EL AUTOMÓVIL 
Domicilio: Ctra. Valdepéiiás/'4' '̂  

(Villanueva de los Infírntes) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social:" lí:í6mpfá '̂véAía"ae' 
todo tipo de maquinaria y herra­
mientas para la reparación y piri-' '̂ '-' 
tura del automóvñ.^^- -/-^¡If^rnobm^ 

CONSTRUCCIÓN 

PROMOCIONES NUMPO 
Domicilio: Paseo San Gregorio, 

número 81 
(PuertoUano) 

Capital social: 204.000 euros. 
Objeto social: La promoción, 
construcción compra y venta de 
toda clase de edificios o parte 
de los mismos. 

INVERSIONES PLAN P.J. 
Domicilio: Espoz y Mina, 1 

(Tomelloso) 
Capital Social: 14.000.000 ptas. 

Objeto Social: La compraventa 
de fincas, terrenos, solares y edi­
ficios y la construcción de estos, 
la explotación de los inmuebles 
directamente, dándolos en arren­
damiento o cediéndolos en cual­
quier otra forma; los suministros 
y contratos referentes a bienes de 
tal clase, la urbanización de zo­
nas de terreno. 

ñ CUENCA 
CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 
CANALIZACIONES 
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JOCAMAN S.L. 
Domicilio: Calle de las Naves 

s/n (Mota del Cuervo) 
Capital social: 502.000 euros. 

Objeto social: Realización de 
obras para canalizaciones de 
aguas de tendidos de cables y ga­
ses líquidos o sólidos. Realiza­
ción de obras de construcción, 
derribo y remodelación de edifi­
cios, casas y naves industriales. 
La contratación o subcontrata-
ción con el estado, comunidades 
autónomas, diputaciones, murú-
cipios... 

CONSTRUCCIONES 
MACAELEN 

Domicilio: Miguel de Cervantes, 
25 (Villares del Saz) 

Capital Social: 500.000 pesetas. 
Objeto Social: La albañilería y pe­
queños trabajos de construcción. 

CONSTRUCCIONES VICENTE 
BARRENA S.L. 

Domicilio: Galeón 35 
(Mota del Cuervo) 

Capital social: 3.010 euros. 
Objeto social: Construcción com­
pleta, reparación y conservación 
de edificaciones. 

SERVICIOS 

JE§US,MOYA BLESA S.L. 
Domicilio: Sabuco 15 

ifalIUf. J 

Capital Social: 3.100 euros. 
Objeto Social: La venta y repara-
ción.jí^cu^.qi^er tipo de elec­
trodomésticos, asit¡qfj^p. j^iYenta, 
d eproductos de ferretería, tanto 
informáticos, así como produc­
tos relacionados con la informá­
tica y ofimática y la explotación 
de fincas rústicas y desarrollo 
de la actividad. 

HNOS GABALEXDN GALIANO 
Domicilio: Mollenta 10 

(El Provencio) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social: Comercio de ali­
mentación, hostelería. 

SERVICIOS Y ASISTENCIAS 
MARTÍNEZ 

Domicilio: Avenida Don Juan 
Carlos 1,13 (El Picazo) 

Capital Social: 505.000 pesetas. 
Objeto Social: Instalación de ele­
mentos de fontanería, explota­
ción de cafés y bares, reparación 
de automóviles y venta de acce­
sorios para estos, transporte de 
mercancías por carretera y trans­
portes por auto taxi. 

PINTURAS BUENAVISTA 
Domicilio: Buenavista 18 

(Cuenca) 
Capital social: 630.000 pesetas, 

Objeto social: Pintura de Cual­
quier tipo y clase y revestimien­
tos con papel, tejidos o plásticos 
y terminación y decoración de 
edificios. 

TALLER 

RIANSARES MOTOR 
Domicilio: Carretera Madrid-
Valencia km. 81 (Tarancón) 
Capital social: 15.000.000 

pesetas. 
Objeto social: Compraventa, dis­
tribución y reparación de vehícu­
los industriales, maquinaria agrí­
cola, maquinaría industrial y ve­
hículos comerciales e industria­
les, así como sus repuestos. 

TRANSPORTE 

TRANSTURE MIRA S.L. 
Domicilio: Carretera de Cuenca 

7 (Mira) 
Capital social: 14.000 euros. 

Objeto social: Transporte público 
de mercancías por carretera. 

COMERCIO 

PESCADOS Y MARISCOS 
FORMEN S.L.L. 

Domicilio: Don Cruz 9 
Carboneras de Guadazaón 
Capital Social: 22.000 euros. 

Objeto Social: El comercio de to­
da clase de bebidas. 

DISTRIBUCIONES Y 
TRANSPORTE HUERTA 

JIMÉNEZ 
Domicilio: Nicolás Peinado, 1 

Capital Social: 630.000 pesetas. 
Objeto Social: Almacenamiento, 
distribución y venta de toda cla­
se de materías primas agrarias, 
productos alimenticios, bebidas 
y tabacos. Transporte de mer­
cancías por carretera, interme­
diación en la compra, venta o 
arrendamiento de terrenos. 
Compra, venta, cor«trucción o 
arrendamientos de inmuebles. 

Q GUADAIAJARA 
(No se han registrado cambios en 
los Boletines Mercantiles publi­
cados en las últimas semanas). 

CONSTITUCIONES 

INFORMÁTICA 

INVESTIG AGONES Y 
DESARROLLOS INFORMÁTICOS 
Domicilio: C/ Cuenca, 7, local 

(Azuqueca de Henares) 
Capital Social: 500.822 ptas. 

Objeto social: La venta al por 
menor de ordenadores, compo­
nentes electrónicos, telefonía y 
sus accesorios. Centro de forma­
ción, recuperación y cursos espe­
cíficos referidos a temas infor­
máticos y docentes. 

CONSTRUCCIÓN 

EXCAVACIONES Y DESMONTES 
M. LÓPEZ OLMO 

Domicilio: C/ Adoratrices, 23 
(Guadalajara) 

Capital Social: 4.282.440 ptas. 
Objeto social: Preparación y con­
solidación de terrenos. La com­
pra, venta y arrendamiento de 
bienes irunuebles, así como la 
parcelación, urbanización, cons­
trucción de toda clase de edifi­
cios, en especial de obra civil, ya 
sean viviendas, locales y ejecu­
ción de obras de cualquier otra 
clase, por cuenta propia o ajena. 

CONSTRUCCIONES 
PERIGALLO SL. 

. Domicilio: Avda. Varsovia, 24 
(El Casar de Talamanca) 

Capital social: 500.156 ptas. 
Objeto social: La promoción, 
compra, venta, construcción, 
mantenimiento, rehabilitación, 
reforma y arrendamiento de bie­
nes irunuebles, la construcción, 
reparación y conservación de 
obras civiles, la compraventa y 
arrendamiento de maquinaria de 
construcción y la intermediación 
comercial no financiera. 

HOSTELERÍA 

SILVESTRE & JIMÉNEZ SL. 
Domicilio: Vega, 18 

(Trillo) 
Capital Social: 9.297,00 euros 

Objeto Social: Desarrollo de acti-
I ¿sfidatí^swie. bp3telería.v,Disti;ibu-^ 

ción de productos petrolíferos, 
lubricantes y recambios de auto-
moción, así como la venta al por 
menor de artículos propios de 
los bazares de las estaciones de 
servicio. Promoción y venta de 
edificaciones y terrenos. Arren­
damiento, compra y venta de in­
muebles. 

CRUROSANASL. 
Domicilio: C/ Mayor, 20 
(Azuqueca de Henares) 

Capital Social: 599.988 ptas. 
Objeto social: La promoción turís­
tica y la hostelería en general y en 
partícula? todo tipo de explota­
ción de locales y negocios de bar, 
cafetería, restaurante y hospede­
ría, su decoración y gestión. 

INMOBILIARIA 

CLÍNICA GERIÁTRICA 
HUMANES SL. 

Domicilio: Avenida Juan XXIII 
(Humanes) 

Capital Social: 6-000,00 euros. 
Objeto Sociarl: Construcción, 
promoción, compraventa, admi­
nistración, arrendamiento no fi­
nanciero o explotación -bajo 
cualquier forma o modalidad de 
viviendas- apartamentos, habi­
taciones o similares y de edifî  
dos destinados para clínicas, 
hospitales o residencias, espe­
cialmente de la tercera edad xx 
centros gerontológicos. 

AGRICULTURA • 
AGROSA FERTILIZANTES 

ECOLÓGICOS SA. 
Domicilio: C/ Camino de Caritas 

0adraque) 
Capital social: 10.000.000 ptas. 

Objeto social: La prestación de 
servicios agrícolas. La realiza­
ción de actividades agrícolas, 
ganaderas y forestales. La ad­
quisición, venta y arrendamien­
to de fincas rústicas y urbanas. 
La realización de actividades in­
mobiliarias de todo tipo. La ad­
quisición, tenencia, disfrute y 
enajenación de valores mobilia-

SERVICIOS 

GRAMA AND TEJO SL. 
Domicilio: C/ Gerardo Diego, 56 

(Alovera) 
Capital social: 507.477 ptas. 

Objeto Social: Publicidad. Espec­
táculos y actividades culturales. 
Formación y educación. Activi­
dades de animación. Ocio y 
tiempo libre. Actividades medio­
ambientales. Hostelería y restau­
ración. Decoración de interiores. 
Jardinería. Comercio al por me­
nor de arte y artesanía. Servicios 
a empresas y administraciones 
públicas. 

ñ TOLEDO 

CONSTITUCIONES 

AGROPECUARIA 

EL RINCÓN DE LAS ISABELES S.L. 
Domicilio: C/ del Yeso, 8 
.(Villasequilla de Yepes) 

Capital social: 3.010 euros. 
Objeto social: Explotación agro-
pecuaría, importación, distríbu-
ción y venta al por mayor y al 
por menor de came envasada al 
vacio. 

TEXTIL 

CONFECCIONES TERCER 
MILENIO S.L. 

Domicilio: Calle Barcelona, 3 Bajo 
Izquierdo (Corral de Almaguer) 

Capital social: 3.050 euros. 
Objeto social: El corte y confec­
ción d eprendas de vestir. La co­
mercialización,, venta y distribu­
ción tanto al mayor como al me­
nor de prendas de vestir. 

CONSTRUCCIÓN 

MULTISERVIS TENA 2000 S.L. 
Domicilio: C/ Toledo, 4 (Méntrida) 

Capital social: 3.006 euros. 
Objeto social: Construcción de 
edificios y obras; participar en 
sociedades o empresas relaciona­
das con lo anterior y promover­
las; adquirir y explotar inmue­
bles. Urbanización y modifica­

ción de fincas. Comercio de ma­
terias y productos para la consti­
tución venta de solares, su parce­
lación, edificación y venta tanto 
por pisos. 

CERÁMICA 

CERA-RUST S.L. 
Domicilio: Carretera N-IV, PK, 

65 (Ocaña) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: -La fabricación y 
venta de productos cerámicos. La 
explotación minera de recursos 
de la sección: arcillas cerámicas, 
la ejecución de toda clase de 
obras de construcción, por cuen­
ta propia o ajena, de viviendas, 
locales, garajes y naves industria­
les, así como la reparación de es­
tos irunuebles. 

SERVICIOS 

LAVADERO SESEÑA S.L. 
Domicilio: Carretera Seseña-

lUescas kl. 0,2 (Seseña) 
Capital social: 3.010,00 euros 

Objeto social: Taller de lavado de 
vehículos. 

TECNO BUSINESS-LA 
MANCHA S.L. 

Domicilio: Ronda de Buenavista, 
31. Escalera 1, 2° (Toledo) 

Capital social: 500.000 pesetas. 
Objeto social: Creación y con­
servación de jardines. Protec­
ción de bienes. Sistemas de se­
guridad. Mensajería. Construc­
ción y mantenimiento de vi­
viendas y obras públicas. Ense­
ñanza en general.'Estudios me­
dioambientales. Asesoramiento 
y gestión de recursos humanos. 
Comercio de inmuebles. Lim­
pieza e higiene en el trabajo. 

VELAS LUMAR S.L. 
Domicilio: Carretera de Pedro 

Muñoz (El Toboso) 
Capital social: 6.000 euros. 

Objeto social: Fabricación, co-
mercicüización y distribución de 
velas, parafinas, lamparillas y 
productos derivados de la cera. 

INVERSIONES IGRA S.L 
Domicilio: Plaza de Holanda, 6 
Piso Primero Izquierda (Toledo) 

Capital social: 18.000 euros. 
Objeto social: Recepción de mer­
cancías o bienes ajenos, realizan­
do las funciones de almacenaje 
de cargas y complementarias ne­
cesarias. 

CONSTRUCCIÓN 

PLANIFICACIÓN DE TIERRAS 
Y DERRIBOS SOTO 

Domicilio: C/ Ayozares 14 
(Puebla de Montalbán) 

Capital social: 11.000.000 pesetas 
Objeto social: Toda actividad in­
herente o relacionada con la 
construcción, derribos, etc. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE DEFENSA 

* Resolución de la Junta 
de Compras Delegada en 
la Base Aérea de Albacete 
por la que se anuncia con­
curso para la contratación 
de obras. 
BOE 26 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

SANIDAD Y CONSUMO 

* Resolución de Atención 
Especializada Área 1 del 
INSALUD de Madrid por 
la que se convocan con­
cursos abiertos de obras. 
BOE 26 de mayo de 2000. 

* Resolución de^ía'Ge-
rencia de Atención Pri­
maria del Área de Salud 
de Toledo por la que se 
convoca concurso abierto 
de suministros 9/00. 
BOE 26 de mayo de 2000. 

* Resolución Gerencia de 
Atención Primaria que 
convoca concurso abierto 
número 24/2000. 
BOE 26 de mayo de 2000. 

* Resolución del Hospi­
tal Nacional de Parapléji­
cos de Toledo por la que 
se publica adjudicación 
de contrato de servicios 
(concurso procedimiento 
abierto). 
BOE 26 demayo de 2000. 

* Resolución del Hospi­
tal Nacional de Parapléji-
cos de Toledo por el que 
se convocan concursos de 
obras (procedimiento 
abierto). 
BOE 26 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Direc­
ción-Gerencia del Hospi­
tal "Virgen de la Luz", de 
Cuenca, por la que se con­
voca concurso abierto de 
servicio. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Corrección de errata de 
la Resolución de la Man­
comunidad de los Cana­
les del Taibilla por la que 
se anuncia subasta, proce­
dimiento abierto, para el 
proyecto 07/99 de mejora 
de la potabilizadora de 
Sierra de la Espada 
(MU/Molina de Segura) 
BOE 26 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

ECONOMÍA 

* Resolución del Institu­
to Nacional de Estadísti­
ca por la que se anuncia 
concurso público y proce­
dimiento abierto para 
contratar el servicio de ti­
rada en negro o color y 
encuademación de publi­
caciones del INE. 

BOE 26 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

FOMENTO 

* Resolución de la Subdi-
rección General de Pla­
nes y Proyectos de Infra­
estructuras Ferroviarias 
de la Secretaría de Estado 
de Infraestructuras y 
Transportes, de 14 de abril 
de 2000, resolvió aprobar 
técnicamente el estudio 
informativo de la línea de 
alta velocidad Madrid-
Bafcéloník-fróhtera fráhce-' 
sa. Tramo Madrid-Zara­
goza. Conexión con la lí­
nea de alta velocidad Ma­
drid-Sevilla. 
BOE 26 de mayo de 2000. 

* Resolución del excelen­
tísimo señor Ministro de 
Fomento, de 10 de marzo 
de 2000, por la que se 
aprueba definitivamente 
el estudio informativo: 
"Autovía de Castilla-La 
Mancha. Unión de la au­
tovía de Extremadura 
(Maqueda) con la autovía 
de Levante y Cuenca por 
Toledo. Tramo: Maqueda-
Toledo". 

BOE 26 de mayo de 2000. 

• COMUNIDAD DE CASTI-

LIA-LA MANCHA 

* Información pública de 
solicitud de autorización 
administrativa, de la lí­
nea eléctrica de 400 KV, 
doble circuito de entrada 
y salida en Pinilla de la lí­
nea "Romica-Rocamora". 
BOE 26 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE TRABAJO 

Y SEGURIDAD SOCIAL 

* Corrección de errores 
de la Orden de 29 de fe­
brero de 2000 por la que 
se distribuyen territorial-
mente, para el ejercicio 

económico de 2000, las 
subvenciones correspon­
dientes a programas de 
apoyo a la creación de 
empleo, ayudas previas a 
la jubilación ordiiuria en 
el sistema de la Seguridad 
Social, Formación Profe­
sional Ocupacional, Es­
cuelas Taller, Casas de 
Oficios y Talleres de Bn-
pleo. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

HACIENDA 

* Resolución del Delega­
do provincial de Econo­
mía y Hacienda de Ciu­
dad Real por la que se 
anuncia concurso público, 
p>or el sistema de procedi­
miento abierto, para la 
contratación de los traba­
jos que se citan. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Direc­
ción-Gerencia del Hospi­
tal "Virgen de la Luz", de 
Cuenca, por la que se con­
voca concurso abierto de 
servicio. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

• MINISTERIO DE 

MEDIO AMBIENTE 

DOCM 
Dos veces a la semana, se 
edita un resumen con algu­
nas de las principales nor­
mas y resoluciones de la 
Administración autonómi­
ca que han sido publicadas 
en el Diario Oficial de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE 

AGRICULTURA Y 

MEDIO AMBIENTE 

* Medio Ambiente. Acuerdo 
de 02-05-2000, del Consejo de 
Gobiemo de la Jimta de Co­
munidades por el que se am­
plía la zona afectada f>or el 
Plan de Ordenación de los 
Recursos Naturales del Sala­
dar de Cordovilla, en Tobarra 
(Albacete). 

D.O.C.M.26 de mayo de 
2000. 

* Medio Ambiente. Resolu­
ción de 10-05-2000, de la De­
legación Provincial en Cuen­
ca, por la que se somete a in-

;ái*«StóU%áÓO«!*MfeBire<t |̂fc)rmaciói> |)|úf)lica el exp^, 
'WSñ'Xiéll&ñSrtW'^bTa'S'i-di«!iite'Tiubieleiplan de orde -̂
Hidráulicas y Calidad de 
las Aguas por la que se 
anuncia subasta de las 
obras del proyecto 08/96, 
de obras complementa­
rias del encauzamiento de 
la acequia de Santa Ana. 
Término municipal de 
Honrubia (Cuenca). Cla­
ve: 04.216.007/2911. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Direc­
ción General de Obras 
Hidráulicas y Calidad de 
las Aguas por la que se 
anuncia subasta de las 
obras del proyecto 09/99 
de reparación de daños 
por tormenta en la ace­
quia de Santa Ana. Tér­
mino municipal de Hon­
rubia (Cuenca). Clave: 
04.216.010/2111. 
BOE 25 de mayo de 2000. 

* Resolución de la Direc­
ción General de Obras 
Hidráulicas y Calidad de 
las Aguas por la que se 
anuncia subasta de las 
obras del proyecto 06/94 
de las obras de adecua­
ción y regeneración am­
biental de la presa de Va-
llehermoso en término 
municipal de Alhambra 
(Ciudad Real). 

BOE 25 de mayo de 2000. 

nación de los recursos natu­
rales del complejo Lagunar 
de Manjavacas, Sánchez Gó­
mez y La Dehesilla (T.M. Mo­
la del Cuervo, Cuenca) y de 
La Laguna Alcahozo (TM. 
Pedro Muñoz, Ciudad Real). 
D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 

* Resolución de 12-05-2000, 
de la Secretaría General Téc­
nica de la Consejería de Agri­
cultura y Medio Ambiente, 
por la que se hace pública la 
adjudicación definitiva del 
concurso público, procedi­
miento abierto, para el sumi­
nistro de un Cromatógrafo 
de Gases-Masas. D.O.C.M. 26 
de mayo de 2000. 

» Becas. Orden de 10-5-2000, 
de la Consejería de Agricul­
tura y Medio Ambiente, por 
la que se convoca concurso 
de méritos para proveer doce 
becas de especialización en 
investigación agraria. 
D.O.C.M. de 23 de mayo de 
2000. 

* Medio Ambiente. Resolu­
ción de 11-05-2000, de la Di­
rección General de Calidad 
Ambiental por la que se or­
dena la publicación del anun­
cio sobre apertura del plazo 
de información pública del 

Estudio de Impacto Ambien­
tal del proyecto denominado 
Instalación Hotelera, en Hor­
cajo de los Montes (Qudad 
Real). 
D.O.C.M. 23 de ntwyo de 
2000. 

* Medio Ambiente. Resolu­
ción de 11-05-2000, de la Di­
rección General de Calidad 
Ambiental por la que se orde­
na la publicación del anuncio 
sobre apertura del plazo de 
información pública del Estu­
dio de Impacto Ambiental 
del proyecto denominado 
Explotación Cantera de Are­
nas El Arenal I, en Dlescas, 
Yeles y Esquivias (Toledo). 
D.O.C.M. 23 de mayo de 
2000. 

• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA Y 

TRABAJO 

* Convenios. Resoluciones 
de 05-05-2000, de la Dirección 
General de Trabajo, por la 
que se acuerda la inscripción 
y se disponen las publicacio­
nes del Convenio Colectivo 
de la Empresa Desarrollo y 
Publicidad de Castilla-La 
Mancha, S.L.; El Día de 
Cuenca S.L; y El Día de Tole­
do S.L. 
D.O.C.M. 26 de nwyo de 

* Estatutos. Resolución de 08-
05-2000, de la Dirección Ge­
neral de Trabajo por el que.se 
da publicidad al depósito 
efectuado de la modificación 
de los Estatutos de la Aso­
ciación Profesional de Técni­
cos de Prevención de Riesgos 
Laborales de Castilla-La 
Mancha. 
D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 

* Expropiación Forzosa. Re­
solución de 02-05-2000, de 
la Delegación Provincial de 
Industria y Trabajo de Gua-
dalajara, por la que se con­
voca al levantamiento de ac­
tas previas a la ocupación 
de las fincas afectadas por el 
Proyecto de Reordei\ación 
Circuito Urbano de Guada-
lajara. Referencia: 
19211100436. 

D.O.CM. 26 de mayo de 
2000. 

* Resolución 30-03-2000, de 
la Delegación Provincial de 
la Consejería de Industria y 
Trabajo de Ciudad Real, por 
la que se convoca el XV Con­
curso de registro minero ca­
ducados que afectan a esta 
provincia: N° 12.535 Turón y 
catorce más. 
D.O.C.M.26 de mayo de 
2000. 

• AYUNTAMIENTO 

* Ayuntamiento de Chinchi­
lla de Montearagón (Albace­
te). Anuncio de 11-05-2000, 
sobre iniciación de la Modifi­
cación de las Normas Subsi­
diarias para regular la cons­
trucción en terreno rústico, 
en este término munidf)aL 
D.O.CM. 26 de nwyo de 
2000. 

* Ayuntamiento de Almona-
dd de Zorita (Guadalajara). 
Animdo de 10-05-2000, sobre 
aprobadón definitiva del Es­
tudio de Detalle en calle 
Constitudón y Donantes de 
Sangre. 
D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 

* Ayuntamiento de Azuque-
ca de Henares (Guadalajara). 
Anundo de 03-05-2000, sobre 
Programa de Actuadón Ur-
baitízadora del Sector pD-19 
del Plan de Ordenádón Mu-
lüdpal. 
D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 
* Ajruntamiento de Talavera 
de la Reina. Anundo de 05-
05-2000, sobre rectificadón de 
Estudió de Detalle ou \^ rUr? 
banizádórí^PotaxiDiipdtdef 
lan°14. - •- rrh-.TjM 
D.O.C.M 26 de mayo de 
26Dftoinu si "Va RThiramiA 

• ANUNCIOS PARXKÜIARESS J 

r >jCa)r:d^ Ahbn»ít:d«:€«st6 
Ua-La Mancha, Anundo dé 
24-05-2000, sobre convocato­
ria de la Caja de Ahorros de 
CastíUa-La Mancha, para 
Asamblea General Extraordi­
naria. 
D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. •• i :....• 

* Ammcio de 12-05-2000, de 
la Empresa Pública Gestión 
de Infraestructuras de Casti­
lla-La Mancha, S.A., por el 
que se hace pública la lid-
tadón por la forma de subas­
ta, procedimiento abierto, pa­
ra b contratadón de las obras 
de reforma y ampliadón de 
un Centro de Día de Mayores 
en Almodóvar del Campo 
(Ciudad Real). 

D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 

» Anundo de 16-05-2000, de 
la Empresa Pública Gestión 
de Infraestructuras de Casti­
lla-La Mancha, S.A. por el 
que se publica la lidtadón 
por la forma de subasta, pro­
cedimiento abierto, para la 
construcdón de un Centro de 
Día de Mayores en Sonseca 
(Toledo). 

D.O.C.M. 26 de mayo de 
2000. 
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La Unión Europea ya hâ d̂ ^̂  

El 80% de la producción 
de almendra, amenazada 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

El cultivo de la almendra 
está a punto de desapare­
cer. En mayo, algunas coo­
perativas de Castilla-La 
Mancha dejaron de recibir 
las ayudas que vienen de 
Europa para el cultivo de 
eáté producto. Otras las 
dejarán de percibir dentro 
de dos años. 

Esto es debido a que la 
Unión Europea estableció 
en 1989 un plan de ayudas 
a 10 años que no piensa 
mantener y que amenaza 
con .que el 80% de Jas ex-
ptotapioneñ Vñé Castilla-La 
Mancha desaparezcan, se­
gún el portavoz de la 
Almendra de la Uniónhde 
Cooperativas de Castilla-
La '• Mancha, Francisco 
StíáaaiCéíiEoles. Son 6000 
familias en esta región las 
que se dedican a cultivar 
almendra, aunque de for­
ma complementaria a la 
producción de otros culti­
vos. En su conjunto explo­
tan una superficie de 
40.000 hectáreas, con una 
producción de 3.500 tone­
ladas, según la cosecha de 
1999. Los nú­
cleos de este 
sector se 
c o n c e n t r a n 
en Albacete 
y Cuenca y 
este año ade­
más verán 
m e r m a d o s 
sus benefi­
cios por la 
reducción de 

la cosecha, en un 60%, de­
bido a adversidades cli­
matológicas (se prevé una 
cosecha de 1.400 tonela­
das para este año). 

Por otro lado,-la depen­
dencia del sector produc­
tor de la almendra de las 
ayudas es total. De los 
4.336 millones de pesetas 
que facturó este colectivo 
en la región durante 1999, 
1.647 millones de pesetas 
fueron provenientes de la 

De los 4 3 0 0 millones que factura el sector en 
la región, 1,647 provienen de las subvenciones 

Aspecto y diferenda de una plantadón de almendro americana (a la derecha) y una española. 

Una alternativa 
es que conserven 
las ayudas de la 

UE hasta el 
2003 que se 

apruebe la OCM 

ayuda europea, es de de­
cir, el 38% del total. El res­
to, 2.639 millones de pese­
tas fueron por la venta de 
los frutos secos en el mer­
cado. 

El cultivo dejaría de ser 
rentable ya que, según téc­

nicos del 
sector, los 
ingresos por 
hectárea, sin 
s u b v e n c i o ­
nes, no su­
peran, por 
término me­
dio, las 
80.000 pese­
tas, mientras 
que el coste 

de explotación alcanza las 
120.000 pesetas por hectá­
rea. 

El sector productor en 
Castilla-La Mancha y a ni­
vel nacional está mante­
niendo conversaciones 
con los responsables de la 
política agraria en ambos 
estamentos y están de 
acuerdo en, a través de 
acuerdos con otros países 
sensibles con este proble­
ma español, plantear en 

Bruselas posibles solucio­
nes para que no se corte el 
chorro de esta subven­
ción. 

Los productores pre­
tenden solicitar a la 
Comisión Europea, a tra­
vés del ministro de 
Agricultura, 

rea, 20 veces menos que 
las plantaciones de 
California. De hecho, 
Estados Unidos, con el 
16% de la sup>erficie mun­
dial de almendro, cosecha 
el 70% de la producción 
mundial, cifras que se in­

vierten en el 

M i g u e l ^^^BM caso español 
Arias cañete, ( s e g u n d o 
que manten- La región produce productor 
ga las ayu­
das actuales 
hasta que en 
el 2003 se re­
forme la 
OCM de fru­
tas y hortali­
zas, dentro 
de la cual se integran los 
frutos secos, y en la que 
pedirán una ayuda a la 
renta de 533,4 euros por 
hectárea (unas 89.000 pe­
setas). 

Las asociaciones del 
sector defienden la utili­
dad y el buen uso que han 
dado a las ayudas, en un 
cultivo con una bajísima 
productividad frente a sus 
competidores norteameri­
canos: 125 kilos por hectá-

el 20% de la 
almendra a 

m u n d i a l ) 
que produce 
el restante 
30% mun-nivel ruicional, 

segunda potencia '̂̂ 1 De la 
j . _ l producción 

murulial r , , 
total españo­
la, 46.000 to­

neladas de media anual, 
Castilla-La Mancha pro­
duce el 20%, aproximada­
mente. 

La razón de la baja pro­
ductividad española es 
sencilla. Los fructíferos al­
mendros norteamericanos 
están en regadío, en culti­
vo intensivo y con una 
gran estructura empresa­
rial, mientras que los es­
pañoles ocupan montes y 
zonas de secanos. 

La comarca contaba con una Identificación para sus caldos. 

La Manchuela 
espera tener D.O. 
para esta cosecha 
La Asociación D.O. Manchuela anuncia 

su publicación en el B.O.E. en junio 
CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La "Asociación Pro' Vinos 
D.O. Manchuela" espera 
que a finales de este mes 
aparezca publicada en el 
BOE la creación de la deno­
minación de origen, lo que 
permitirá cumplir con uno 
de los principales objetivos 
a corto plazo: que la cosecha 
de este año ya cuente con es­
ta distinción de calidad y se 
puedan beneficiar los vinos 
que elaboren y comerciali­
cen en 2001 las 28 empresas 
que actualmente están aco­
gidas a la futura denomina­
ción. 

Según explica el secreta­
rio de la asociación, Higinio 
Peñalver Navarro, la deno­
minación de origen está 
prácticamente conseguida, 
puesto que aunque el pro­
yecto -que fue presentado el 
6 de octubre de 1999-, está a 
falta de una pequeña rectifi­
cación, se espera que prácti­
camente a finales de este 
mes se publique el decreto 
con la creación de la deno­
minación de origen en el 
EiOE. Posteriormente, una 
vez que la denominación de 
origen sea definitivamente 
aprobada se celebrarán elec­
ciones para el primer 
Consejo Regulador en sí de 
la nueva D.O. ya que el ac­
tual está constituido de for­
ma provisional, puesto que 

este fue el 
compromiso que adqui­

rieron los dos programas 
Leader que funcionan en es­
ta comarca de las provincias 
de Albacete y Cuenca, la 
Asociación para el 
Desarrollo Integral de La 
Manchuela (Adiman) y el 
Ceder de La Manchuela. 

Igualmente, una vez que 
la creación de la denomina­
ción de origen se publique 
en el BOE ya no se podrá 
utilizar la actual cataloga­
ción de Vinos de la Tierra de 
"La Manchuela" para elabo­
rar los productos vitícolas 
de la comarca, puesto que 
sólo se podrán elaborar vi­
nos de tres tipos: de mesa. 
Vinos de la Tierra de Castilla 
y Vinos de la D.O. 
Manchuela. 

La nueva denominación 
de origen va a ser la tercera 
en cuanto a extensión y pro­
ducción de España, después 
de la de La Mancha y de la 
de Utiel-Requena (a la que 
en determinados años pue­
de sobrepasar en produc­
ción, por lo que sería la se­
gunda en producción) pues­
to que cuenta aproximada­
mente con 84.000 hectáreas 
de viñedo repartidas en las 
provincias de Albacete y 
Cuenca y una producción 
de 2 millones de hectolitros 
de vino. Sólo están acogidas 
28 empresas. 
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Además de la vento d^ 

Tolevino acoge a 40 
empresas de la región 

REDACCIÓN / M . MORENO 

Toledo 

Cerca de 40 empresas, la 
mayor parte pertene­
cientes a las provincias de 
Toledo y Ciudad Real, de 
Castilla-La Mancha parti­
cipan en el Primer Salón 
de Vinos de Castilla-La 
Mancha que se celebra en 
Toledo entre los días 1 y 4 
de junio. En esta primera 
edición se reunirá en la 
ciudad imperial a los 
mejores vinos de la región, 
con presencia de los eti­
quetados como Vinos de 
Mesa, Vinos de la tierra o 
de las diferentes Denomi­
naciones de Origen: Mén-
trida. La Mancha, Mondé-
jar, Almansa y Valdepe­
ñas. 

El presupuesto de Tole-
vino, tiene lugar en el 
Centro Cultural San Ilde­
fonso de Toledo, ronda los 
12 millones iíé péselas que 
se han destinado a la reali­
zación de talleres, concur­
sos y colocación de stands. 

En esta edición, Tolevi­
no cuenta con la presencia 
de productores de todas 
las provincias de la región. 
Además de empresas del 
vino, este salón cuenta con 
la presencia del IVICAM 
(Instituto del Vino de Cas­
tilla-La Mancha), así como 
un productor de quesos 
manchegos "Artequeso" y 
CazaSelección, de Los 
Yébenes, con sus produc­
tos elaborados de caza. 

Asimismo el club de 
vinos Vinoselección, el 

^ presupuesto de la primera edición de este 
salón es de doce millones de pesetas 

Tolevino se celebra entre el 1 y el 4 de junio en el Centro Cultural San Ildefonso. 

sitio de Internet 
"elvino.com" y la Escuela 
Superior de Hostelería y 
Gastronomía de Toledo 
tendrán su 
presencia con 
un stand de 
Tolevino 2000. 

Según la 
o rgan i zac ión 
de Tolevino, 
este salón es 
un aconteci­
miento enoló-
gico , ya que 
es la única feria dedicada 
exclusivamente a los vinos 
de Calidad de Castilla-La 
Mancha. 

El objetivo de la feria 
no es solo presentar y ven­
der los productos y caldos 
de la región, sino también 

acercar la 
c u l t u r a 
del vino, 
m e d i a n t e 
la realiza­
ción de 
a c t i v i d a ­
des cultu­
rales y 
d i d á c t i -
cas. Así 

cuenta con un taller senso­
rial, dedicado a los aficio­
nados que asistan al 
Salón, donde se podrá dis-

Es laúnica feria 
dedicada 

exclusivamente a 
los vinos de calidad 

deCastüki'La 
Mancha 

frutar de los aromas, los 
sabores y los colores que 
de manera habitual apare­
cen en los vinos de cali­
dad. Todo ello en un espa­
cio de 75 metros cuadra­
dos. 

Además hay un concur­
so de relatos, y de "Grecos 
del Vino" a los mejores 
caldos de Castilla-La Man­
cha. Entre los días 3 y 4 se 
ofrece un curso de cata, en 
el que se pueden probar 
40 vinos diferentes de 
todo el país, dirigido a las 
personas que quieran 
adentrarse en la cultura 
vinícola. 

Dictamen a favor 
de la ftituira Ley 

de Pastos 
El Consejo Regional de Municipios 

ha dado un informe favorable 
REDACCIÓN 

Toledo 

El Consejo Regional de 
Municipios ha acordado, 
con la unanimidad de 
todos sus miembros, dar su 
informe favorable al ante­
proyecto de Ley de Pastos, 
Hierbas y Rastrojeras, que 
será remitido al Consejo de 
Gobierno y ^ ^ ^ 

deberá recibir ^ ^ ^ D ^ 
el dictamen ^ ^ * ^ 
del Consejo El honador de la Ley normatl-

Económico y hg sjdo COnsenSUOdo ^^ ^ ^ ^ ^ 
Social y del 7 Ĵ para ges-

Según Venancio Rubio, 
el borrador de la Ley, que 
ha sido consensuado con 
las organizaciones agrarias 
y con la Federación Regio­
nal de Municipios y Provin­
cias, permitirá a los ganade­
ros disponer de terreno 
donde su ganado pueda 
pastar acabando con la difi-

c u 1 t a d 
que ofre­
cía la 

Consejo Con­
sultivo de 
C a s t i l l a - L a 
mancha. 

Según ha 
informado la 

portadas 
las organizaciones 

agrarias de 
la región 

tionar el 
a p r o v e ­
chamien­
to de los 
pastos. 
El, ante-

Junta de Comunidades, la proyecto de ley, díctamin^ 
futura Ley tendrá como do por los representantes 

de la Administración regio-
nal, de los muruapios y.de 
las Mancomunidades, con­
templa la creación de.ías 
Comisiones Locales de ras-
tos<jue serán las encarga­
das de organizar y regular 
los aprovechamientos pas-
tables en cada municipio. 

Estas Comisiones, que se 
crearán en todos los muni­
cipios de Castilla-La Man­
cha, estará presididas por el 
alcalde y constituidas por 
representantes de los pro­
pietarios de las tierras y tres 
de los ganaderos, nombra­
dos todos ellos por el Pleno 
del Ayuntamiento a pro­
puesta de las organizacio­
nes agrarias. 

finalidad la de regular el 
aprovechamiento de pas­
tos, hierbas y rastrojeras, así 
como establecer los órga­
nos competentes en la 
materia, su composición, 
funciones y régimen de 
funcionamiento. 

Tras la reunión, presidi­
da por el director general 
de Administración Local, 
José Eugenio Castellanos; el 
secretario general técnico 
de la Consejería de Agricul­
tura y Medio Ambiente, 
Venancio Rubio, destacó la 
importancia de la futura 
Ley que vendrá a actualizar 
una legislación que data del 
año 1938, desarrollada por 
un Decreto de 1969. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

El delegado de la Junta, Siró 
Torres, acompañado por el 
alcalde de Tarazona de la 
Mancha, Julián Ruipérez 
Jiménez, y el delegado de 
Agricultura y Medio 
Ambiente, Antonio Mompó, 
ha hecho entrega en este 
municipio de las escrituras a 
los agricultores de la nueva 
concentración parcelaria. 

Siró Torres destacó 
durante el acto, celebrado en 
la Casa de Cultura de Tara-
zona, que "este laborioso 
proceso de concentración 
parcelaria, por los numero-

La superficie total supera las 
a este proceso 1* 

Tairazona llevan a 
ición paircelaiia 

1*500 hectáreas, sumándose 
a este proceso 1*142 propietarios 

sos trámites admiiústrativos 
que corüleva, es un proyecto 
ambicioso y necesario para 
que las producciones agra­
rias sean rentables". 

De igual forma, el repre­
sentante del Gobierno regio­
nal en la provincia alabó "la 
tenacidad de los agricultores, 
su mentalidad innovadora 

para sumarse a cualquier ini­
ciativa de futuro y sus gaitas 
por mejorar la calidad de 
vida en el mundo rural". 

Sobre este último aspecto, 
el delegado de la Junta reite­
ró el compromiso del 
Gobierno de Castilla-La 
Mancha por apoyar todos 
aquellos proyectos que mejo­

ren la calidad de vida de los 
municipios, en este caso a 
través de la agricultura, una 
base importante de la econo­
mía rural. 

Del proceso de concentra­
ción han resultado un total 
de 38 fincas de masa común, 
de las cuales 31 se han entre­
gado al Ayuntamiento con 

una superficie de algo más 
de 27 hectáreas y las otras 
siete fincas de regadío, 
donde están ubicados los 
sondeos, a la Sociedad Agra­
ria de Transformación SORE-
TA con una superficie de casi 
cinco hectáreas. 

La superficie total con­
centrada supera las 1.500 

hectáreas. Antes de la con­
centración había 1.130 pro­
pietarios y tras la misma 
suman 1.142, mientras que el 
número de parcelas o fincas 
era antes de 2.682, frente a las 
1.386 resultantes tras este 
proceso, con un coeficiente 
del 84%. 

En la zona se han ejecuta­
do nueve sondeos de capta­
ción de agua con un total 
aforado superior a los 1.500 
litros por segundo, lo que ha 
permitido transformar en 
regadío la casi totalidad de la 
zona, contando con una 
dotación superior a un litro 
por segundo. 
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C.A./ A.S. 

Cuenca 

La Unión Europea ha apro­
bado una nueva cláusula de 
salvaguardia para el sector 
del ajo europeo que restrin­
ge hasta el 31 de mayo de 
2001 las importaciones de 
China y fija de nuevo en 
12.000 toneladas anuales 
(1.000 toneladas mes) el 
límite máximo de entrada 
del producto asiático en el 
mercado comunitario. Para 
el presidente de la Mesa 
Nacional del Ajo, el con­
quense, José Santiago Rodri­
go 2^rco esta nueva medida 
"no va a terminar con el 
problema de 

Zarco apunta que "es posî ^̂ ^̂ ^ 

El sector pide más protección 
tras la última cláusula del ajo 

Durante julio de 2000 y el 31 de mayo de 2001 podrán de nuevo 
entrar en el mercado europeo 12.000 toneladas de ajos chinos 

la compe­
tencia desle­
al de los ajos 
chinos aun­
que espera­
mos que se 
establezca el 
contingente 
d e f i n i t i v o 
antes de lo 
que marca la 

propia normativa, y se ade­
lante para el mes de diciem­
bre". 

La cláusula establece que 
durante' el ' periodo com­
prendido entre el 1 de junio 
de 2000 y el 31 de mayo de 
í.jf> \r porr»'^rrt'r'xt T*] rjo I T » 

2001 los certificados de 
importación de ajos origi-

once periodos en los que se 
aplicará. Concretamente, 
será de 1.000 toneladas en 
los periodos comprendidos 
entre el 3 y el 30 de julio; 

entre el 31 de 
julio y el 27 de 
agosto; entre 

La Unión Europea ei28deagos-
establecerá 

4 ^ ^ 

condiciones 
especiales en el 
caso de que se 

sobrepasen las tn. 

na^os,^ 
ina (qué 

llevan el 
código NC 
0703 20 00) 
únicamente 
se expedirán 
por una can­
tidad máxi­
ma de 12.000 

toneladas en 
todo el 
periodo de referencia. 
, Esta cantidad máxima se 

regulará mediante el esta­
blecimiento de máximos a 
imfxjrtar en cada uno de los 

Durante cada uno 
de los períodos 

los importadores 
no podrán 

presentar más de 
dos solicitudes 

to y el 1 de 
octubre; entre 
el 2 de octu­
bre y el 22 de 
octubre; entre 
el 23 de octu­
bre y el 26 de 
n o v i e m b r e ; 

entre el 29 de enero y el 25 
de febrero de 2001;' entre el 
26 de febrero y el 25 de 
marzo; entre el 26 de marzo 
y el 2 de mayo y entre el 3 y 
el 31 de mayo. 

A su vez, la cantidad 
máxima admitida para el 
periodo comprendido entre 

el 27 de 
noviembre de 
2000 y el 28 
de enero de 
2001 será de 
2.000 tonela­
das. En este 
sentido, la 
C o m i s i ó n 
E u r o p e a 

señala -en la 
memoria jus­

tificativa del Reglamento-, 
que conviene agrupar la 
expedición de los certifica­
dos durante los meses de 
diciembre y enero, con el fin 

Castilla-La Mancha es la principal productora nacional de ajos. 

de facilitar, a nivel nacional 
y comunitario, la gestión 
administratíva del mercado 
que puede verse alterada 
debido a las fiestas de final 
de año. 

En cuanto al resto, apun­
ta que conviene limitar la 
expedición de certificados 
de importación a determi­
nada cantidad periódica 
desde el 1 de jurüo de 2000 
hasta el 31 de mayo de 2001 
y que además conviene sus­
pender la expedición de 
dichos certificados en cuan­
to se alcance esa cantidad. 

Para cada uno de estos 
periodos, la cantidad máxi­

ma de importaciones fjemú-
tidas será igual a la suma de 
las cantidades siguientes: a) 
la cantidad mencionada; b) 
las cantidades no solicitadas 
durante el periodo anterior 
y c) las cantidades no utili­
zadas de certificados expe­
didos con anterioridad, de 
las que se haya información 
a la Comisión Europea. 

En este sentido, el Regla­
mento puntualiza que cuan­
do la Comisión Europea 
compruebe -basándose en la 
información que le comuni­
quen los Estados miembros 
en aplicación del artículo 4 
del Reglamento (CEE) 

1859/93- que se corre el ries­
go de sobrepasar la cantidad 
máxima de un periodo 
dado, establecerá las condi­
ciones en las que se pwdrán 
expedir certificados de 
importación de ajos origi­
narios de China. 

Por otra parte, en el 
Reglamento se especifica 
que sólo podrán presentar 
solicitudes de certificado de 
importación de ajos de 
China los importadores de 
frutas y hortalizas. Como 
tales serán considerados los 
operadores, agentes econó­
micos, personas físicas o 
jurídicas, agentes individua­

les o agrupaciones que 
durante cada uno de los dos 
años anteriores hayan 
importado o exportado un 
mínimo de 50 toneladas 
anuales de frutas y hortali­
zas, contempladas en el 
apartado 2 del artículo 1 del 
Reglamento (CE) 2200/96. 

El cumplimiento de este 
requisito se certificarás 
mediante la inscripción en 
un registro mercantil del 
Estado miembro o por otras 
pruebas aceptadas por el 
Estado miembro, así como 
mediante el justificante de 
importación o exportación. 
Además, cuando un impor­
tador haya recibido certifi­
cados de importación al 
amparo del Reglamento 
(CEE) 1859/93 durante el 
ánó'ahtérior, deberá aportar 
la prueba de haber despa­
chado realmente a libre 
práctica y jwr cuenta propia 
al menos el 50% de la canti­
dad que le había sido atri­
buida. 

Durante cada uno de los 
once periodos establecidos, 
cada importador no podrá 
presentar más de dos solici­
tudes de certificado con un 
mínimo de cinco días de 
intervalo. A su vez, cada 
una de estas solicitudes úni­
camente podrá referirse a 
una cantidad a lo sumo 
igual al 50% de la cantidad 
establecida para el periodo 
en cuestión. 

REDACCIÓN 

C-LM 

El ministro de Agricultura, 
Pesca y Alimentación, 
Miguel Arias Cañete, ha 
manifestado que en la pre­
sente legislatura se compro­
mete a sacar adelante seis 
nuevos proyectos de Ley 
entre los que destaca el de 
potenciar ePsector vitivim'-
cola, en el que Castilla-La 
Mancha tiene mucho que 
decir, creando la Ley del 
Estatuto de la Viña y el 
Vino para dotar al sector de 
una norma jurídica que 
permita un mejor desarro-

Alias Cañete fomentairá las D.O. 
con la Ley del Estatuto de la Vid 
Entre sus proyectos de ley para la legislatura el ministro 

prevé dotar al sector de una norma para potenciar la calidad 
Uo y competitividad, poten­
ciando las Denominaciones 
de Origen y sus consejos 
reguladores en el marco de 
una política de calidad-

Los otros cinco proyec­
tos de Ley son el de sani­
dad animal para garantizar 
la prevención, control y 
erradicación de epizootias 

en la cabana ganadera, 
unido a la creación de una 
red de alerta sanitaria a 
desarrollar mediante Real 
Decreto. 

En tercer lugar se sacará 
el proyecto de Ley de Ali­
mentación que garantizará 
la seguridad alimentaria y 
dotará al sector e industria 

de instrumentos que garan­
ticen su desarrollo compe­
titivo. También se vertebra­
rá un modelo de agencia de 
Seguridad Alimentaria. 

Otro de los proyectos 
será el de la Ley de régi­
men Jurídico de la Propie­
dad Agraria y de la Empre­
sa Agraria: actualizar la 

legislación civil, sucesoria, 
mercantil, hipotecaria y 
sectorial agraria, bajo la 
premisa de incentivar los 
modelos de explotación 
competitivos para asumir 
los retos de la globaliza-
ción. 

El sexto y último pro­
yecto de Ley será el de la 

Ley Básica de la Agricultu­
ra y el Desarrollo Rural: el 
libro blanco de la Agricul­
tura y el Desarrollo rural 
ofrecerá un nuevo modelo 
estable de relaciones UE, 
Estado, CC.AA, definidor 
de los contenidos básicos 
de una política Agrícola y 
Ganadera NAcional poten-
ciadora y desarrolladora de 
la Política Agraria Común, 
sin olvidar los principios 
de solidaridad, equilibrio 
interterrilorial y de ordena­
ción general de los sectores 
económicos que correspon­
de al Estado. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

El sector cárnico de Casti­
lla-La Mancha, con una 
facturación de más de 
110.000 millones de pese­
tas anuales, trabaja en la 
actualidad por la modifi­
cación de la Ley de Tasas 

Piden igualdad fren^^ 

Hay mataderos que podrían pagar 
80 millones en tasas veterinarias 

Veterinarias de 1998 por 

la que las industrias car- £[ sectoY cámico cYeorá uu gTupo de trabajo para modificar 
nicas tienen que abonar • . , •, ' » i • f i 

el sistema actual por un régimen de tasas asumióles una cantidad estipulada 
por la Comunidad autó­
noma en concepto de ser­
vicio higiénico sanitario 
que reciben de la Conse­
jería de Agricultura 
correspondiente. 

Este ser­
vicio "no se 
ha abonado 
nunca de 
f o r m a 
regular ya 
que la Ley 
y el Regla­
mento de la 
misma ha 

sido más 
una utopía 
por lo elevado de las 
tasas que una realidad", 
señalaban fuentes del 
sector. Para regularizar 
esta situación el sector 
cárnico, y principalmente 
los mataderos, que son 
las empresas más afecta­
das, están manteniendo 
reuniones a 
tres bandas 
con la Con­
sejería de 
E c o n o m í a , 
la de Sani­
dad y Agri-
c u l t u r a 
para evitar 
s i tuaciones 
que están 
abocando a 

mataderos a pagar en 
concepto de tasas incluso 
hasta 80 millones de 

^2i) 
El cobro a las 

empresas 
transformadoras 
rondaría el 20% 

de los ingresos 
brutos 

pesetas, según fuentes de 
la Federación Empresa­
rial de Toledo. En Otros 
casos, dependiendo del 
número de sacrificios que 

realice, des-

piece en 
canal, ope­
raciones de 
a lmacena ­
miento, etc. 
esta canti­
dad se redu­
ce a 2 millo­
nes de pese­
tas, "sea 
como sea -

matiza el secretario de la 
Confederación de 
Empresarios de Castilla-
La Mancha, Félix Peina­
do-, el pago de la tasa 
veterinaria puede alcan­
zar el 5(í% cíe' ibsTiénéfi-
cios brutos de una 
empresa". 

La Asociación de Centros de Enseñanza de Informática prevé ampliar su red en la región. 
t'i-j c t r . r f i^fií r 

Una de las 
alternativas pasa 
por incluir en la 

inspección 
miembros de la 

empresa 

En el sub-
sector ela-
b o r a d o r , 
según el 
p r e s i d e n t e 
de la Aso­
ciación Cár­
nica de 
T o l e d o , 
P a u l i n o 
Tello, el 
pago de las 

tasas está comprendido 
entre un 15 y un 20% de 
los ingresos brutos de 

una empresa elaborado-
ra". Por este motivo, 
apuntaba Tello "estamos 
dispuestos a hablar con 
las respectivas consejerí­
as competentes y llegar a 
un acuerdo para conse­
guir erradicar el actual 
trato discriminatorio que 
existen entre las comuni­
dades autónomas ya que, 
en otras como en Catalu­
ña, no se están cobrando, 
lo que merma nuestra 
competí tividad". 

Otro de los meollos de 
las tasas veterinarias 

"M 1M t,;(ir)uu()"iq 9ibw 

radica en el trato discri­
minatorio al sector cámi­
co de caza (mayor y 
menor), respecto a otras 
regiones españolas ya 
que en Castilla-La Man­
cha, y matizando que no 
se cobra en todos los 
casos, las inspecciones 
veterinarias tienen un 
costo de 1.200 pesetas por 
cabeza, aproximadamen­
te, mientras en que regio­
nes como Extremadura la 
cuota está en 93 pesetas, 
según fuentes de la Fede­
ración Empresarial Tole-

l i y u J f'MLK^Ui" lÜ iT i 

daña. 
Estas son algunas de 

las pesquisas que sé tra­
tarán en la comisión de 
trabajo que las distintas 
partes consti tuirán en 
breve para obtener una 
solución, previsiblemen-
te, antes del año 2001. 

El objetivo ahora es 
poner fin a una situación 
irregular que se mantiene 
desde que se aprobó la 
Ley de Tasas Veterinarias 
en 1990, de ámbito auto­
nómico, para seguir las 
directrices de la Unión 

Europea. Ésta nunca se 
ha l legado a cumplir, 
según fuentes del sector, 
por lo que de nuevo se 
volvió a refundir en la 
actual Ley de 1998, que 
contemplaba unas tasas 
más bajas pero que de 
nuevo no se han llegado 
a plasmar en las empre­
sas "por el exceso de 
coste de las mismas". 

Ahora lo que se pre­
tende es llegar a un 
acuerdo que evite la com­
petencia des igua l con 
respecto a otras c'omühí-^ 
dades autónomas pero a 
la par que permita cum­
plir la Ley de "forma 
racional" ya que "la regu-
larización de la Lay ha 
ido muy lenta pero no el 
cobre -dé la^'Hásas' conhó-
es tá ' ' ófcütóaiaíSq é#9!m 
actual idad", ápuriftftfá' 
Félix Peinado. 
• •EÍíté§;SlfeíKi^asafpofi 
las reducciones en los 
importes y la inclusión 
de figuras auxfl íSí i^eMS 
realización dé tóhtrolés 
higiénico-sanitarios en 
estas empresas, que per­
mitan que el trabajo reali­
zado por los técnicos de 
las instituciones públicas 
sea compaginado con el 
de los propios técnicos de 
las firmas para abaratar 
costes, explicaba el secre­
tario general de la Confe­
deración de Empresarios 
de Castilla-La Mancha, 
Félix Peinado. 

APICULTURA 
J.M MIRANDA 

Guadalajara 

La asociación Provincial de 
Apicultores de Guadalaja­
ra se ha dirigido al Centro 
Apícola regional que está 
ubicado en la localidad 
guadalajareña de Marcha-
malo para solicitar una 
investigación sobre las 
posibles causas del incre­
mento de mortandad de 
abejas en relación con las 
semillas del girasol. 

La colonia de las abejas 
se están viendo muy afec­
tadas por este problema en 
toda Castilla-La Mancha. 
Según la Asociación Pro-

Los apicultores piden investigar 
la mortandad de las abejas 

Todo apunta a que una de 
las sem,illas del girasol 

las principales causas son 
donde las abejas liban 

vincial de Agricultores y 
Ganaderos (APAG) "al 
parecer, las abejas que 
liban en el girasol sufren 
una desorientación y aca­
ban muriendo". El proble­
ma se había detectado ya 
en Francia hace algunos 
años y pudiera ser que 
estuviera relacionado con 
el gaucho o con algún otro 

tratamiento que reciben las 
semillas de girasol. 

La Asamblea General 
de la Asociación se ha reu­
nido recientemente y ha 
dirigido un escrito a la 
Junta directiva del Centro 
regional Apícola para que 
investiguen esta mortan­
dad ya que "se trata de un 
programa prioritario en la 

actual campaña apícola y 
sería de gran apoyo para el 
sector que los profesiona­
les del Centro Apícola arro­
jaran alguna luz sobre este 
problema". 

Por otra parte, existe un 
proyecto para la implanta­
ción de un sistema de certi­
ficación para la miel de la 
Alcarria, sus fundamentos 

y el desarrollo de dicho sis­
tema. 

Según la revista de la 
APAG, el presupuesto de 
gastos estimado para cons­
tituir el servicio de certifi­
cación jonda los seis millo­
nes de pesetas. "Este servi­
cio deberá ser financiado 
por los propios socios de la 
Fundación. Para ello se 

establecerá un sistema de 
cuotas para los producto­
res y envasadores, que 
deberán abonar una cuota 
fija anual y una variable. 
Para los productores la 
cuota será de 30 
pesetas/colmenas y la 
variable de 10 pesetas/ 
kilogramo de miel vendido 
a los envasadores. Estos 
envasadores tendrán una 
cuota fija de unas 16.666 
ptas/marca y una cuota 
variable en función de la 
comercialización que se 
establece en las contraeti­
quetas en función del 
tamaño. 
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• OFERTAS DE 
EMPRESAS í Para más 
información: 
Nombre: Dolores Cuenca 
Valdivia. 
Dirección: Dirección Ge­
neral de Política de la 
Pyme (DGPYME) 
Paseo Castellana 162 
Planta 20 Despacho 14 
28046 Madrid 
Fax: 91 583.50.73. 
Nombre: 

Pedro A. Morejón 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio de 
Toledo Pl. Zocodover, 6, 
Delegación del Gobierno, 
Planta 1" 
45001 Toledo 
Fax: 925 22 1110) 

•Grecia 

REF- 494/00 
Empresa desea importar 
aros de pistón para mo­
tores diesel, muelles de 
suspensión y forros de 
freno. 

REF- 495/00 
Esta empresa griega está 
interesada en importar y 
exportar piezas de re-
pyesto p^ra calderas de 
vapor y generadores de 
vapor, y representar sus 
prftdH«tO(8f«5»-6l iextsanje-
ro. 

Empresa griega busca • 
firmas en el extranjero 
para emitir certificados 
ISO 9000 en la industria 
hotelera. 

•Dinamarca 

REF-126/00 
Antiguo importador de 
productos para la indus­
tria Padprinting y pro­
ductor de tampones de 
silicona para las máqui­
nas Padprinting (la em­
presa ha sido ahora ven­
dida). La empresa ha su­
ministrado hasta hace 
poco a las principales 
empresas/industrias de 
Dinamarca y también ha 
exportado a EEUU y Eu­
ropa. La empresa está in­
teresada en nuevas líne­
as de producción. Des­
cripción de la coopera­
ción deseada: 1. Buscar 
fabricantes que produz­
can artículos para la in­
dustria. Preferiblemente 
fabricantes con una am­
plia gama de productos 
con precios competitivos. 

suministros garantizados 
de buena calidad. Tam­
bién busca un fabricante 
o socio de 
cooperación/joint ventu-
re que importe/fabrique 
productos para determi­
nadas ramas y venda di­
rectamente a usuarios fi­
nales como mayoristas 
o /y por comercio elec­
trónico. No hay una lí­
nea de producción espe­
cial preferida, todo es 
posible. 

REF-13/00 
Consultoría danesa ofre­
ce su apoyo a empresas 
extranjeras para la bús­
queda y mantenimiento 
de nuevos socios comer­
ciales en Dinamarca. 
Ofrece estudios de mer­
cado y del producto, 
búsqueda de proveedo­
res y clientes, etc. La em­
presa ofrece su coopera­
ción a empresas extran­
jeras interesadas en tra­
bajar en el mercado da­
nés. 

REF-14/00 
Proveedor danés de ve­
hículos y piezas de re­
puesto para proyectos en 
los países del tercer 
mundo. Nuestros clien­
tes suelen ser organiza­
ciones de ayuda y desa­
rrollo, así como contra­
tistas que trabajan para 
algún proyecto benéfico. 
Suministramos vehículos 
Toyota en las dos versio­
nes, conducción por la 
derecha o por la izquier­
da, y los enviamos a 
cualquier parte del mun­
do. Ya hemos colaborado 
con proyectos en Egipto, 
Tanzania y Nicaragua. 
Debido al aumento de la 
demanda para colaborar 
con proyectos en Améri­
ca Latina, buscamos un 
socio en España y Portu­
gal. Buscamos un socio 
que tenga interés en tra­
bajar conjuntamente con 
nuestra empresa, como 
agente o de manera in­
dependiente. Tenemos 
muchas peticiones, espe­
cialmente de contratistas 
españoles, que operan en 
América Latina y nos pi­
den que les suministre­
mos materiales para el 
proyecto, como vehícu­
los, piezas, e incluso ge­
neradores 

REF-15/00 

Empresa danesa ha desa­
rrollado un completo sis­
tema de teclados y siste­
mas de control de acce­
so. Entre sus principales 
productos se incluye: te­
clados, lectores de proxi­
midad, unidades de con­
trol para puertas, interfa-
ces de PC, etc. Se aplica 
tecnología SMD a estos 
productos. Nuestro pro­
ductos de seguridad 
pueden satisfacer a más 
clientes, que es nuestro 
objetivo de cooperación. 
Buscamos cooperación 
con empresas en la in­
dustria del equipamiento 
de seguridad y posean 
competencia técnica para 
prestar apoyo. Dichos 
socios deben estar intere­
sados en un trabajo con­
junto para aumentar la 
gama del producto y co­
laborar en el conocimien­
to del mercado. Además, 
buscamos una coopera­
ción a largo plazo con un 
instalador de seguridad 
que suministre todas las 
soluciones de seguridad 
para el mercado de la se­
guridad profesional. 

REF-16/00 
Empresa danesa de soft­
ware, productora de un 
Programa de Gestión de 
Datos, busca socios para 
ventas, instalación y apo­
yo de primera línea. 
Nuestro producto es el 
más utilizado en Dina­
marca. Somos líderes del 
mercado en Dinamarca, 
y ahora es el momento 
para exportar nuestro 
producto, llamado "Blue 
Print". Estamos presentes 
en la feria CEBIT 2000. 

REF-168/00 
Empresa danesa especia­
lizada en el desarrollo de 
tubos desechables para 
cirugía ocular busca dis­
tribuidores. La empresa 
ha desarrollado, en cola­
boración con un especia­
lista, un aparato de sin­
tonía desechable diseña­
do para ser utilizado 
principalmente con má­
quinas farmacológicas. 
Solicita cooperación: dis­
tribución del aparato en 
los hospitales y clínicas 
privadas que realizan ci­
rugía ocular con dichas 
máquinas. 

REF-17/00 
Empresa danesa especia­

lizada en el sector elec­
trónico busca distribui­
dores y agentes. Nuestro 
nuevo producto es un 
extensor de KVM (tecla­
do, vídeo y monitor) que 
permite al usuario mo­
ver la unidad central de 
un monitor o una esta­
ción de trabajo a una dis­
tancia de hasta 150 me­
tros. También es posible 
el trabajo por control re­
moto. El sistema consiste 
en una caja electrónica 
especialmente diseñada 
colocada en un punto es­
pecífico. Con este siste­
ma consigue más espacio 
en su mesa de despacho, 
así como también puede 
mover la CPU para pro­
tegerla del polvo, o de 
cualquier otro tipo de 
erosión. El mismo tiem­
po, se ha mejorado mu­
cho los datos y el sistema 
de seguridad, ya que se 
ha eliminado el riesgo de 
que se pueda hacer una 
copia de los datos. Tam­
bién se reduce el peligro 
de la entrada de algún ti­
po de virus. 

REF-18/00 
Productor danés de artí­
culos para perros y gatos 
tales como cuencos en 
acero inoxidable, mesas 
para cepillado, carritos, 
soportes para secadores 
de pelo. Mesas para ve­
terinarios, en acero inoxi­
dable, hidráulicas y eléc­
tricas. Se nos conoce en 
muchos países por la ca­
lidad de nuestros pro­
ductos, rápida entrega y 
buen servicio. La empre­
sa busca acuerdos de dis­
tribución. 

REF-19/00 
Empresa danesa busca 
distribuidores y mayoris­
tas con contactos en co­
mercios minoristas o en 
el sector del catering. 
Durante 25 años la em­
presa ha desarrollado, 
producido y comerciali­
zado bebidas refrescan­
tes concentradas tanto 
para minoristas como 
para empresas de cate-
ring. Para minoristas, 
producimos tanto con 
nuestra etiqueta como 
con etiquetas privadas. 

REF-20/00 
Empresa danesa de pu­
blicidad busca socios de 

cooperación y clientes en 
la Unión Europea. La 
empresa se ha dedicado 
durante una serie de 
años a los análisis de 
mercado y marketing en 
Dinamarca. Se solicita 
cooperación para: cons­
truir una red de agencias 
de publicidad pequeñas 
y medianas. Cooperación 
con empresas exportado­
ras relacionada con aná­
lisis de mercado y mar­
keting en Dinamarca. 

REF-208/00 
Empresa danesa especia­
lizada en el desarrollo de 
tubos desechables para 
cirugía ocular busca dis­
tribuidores. La empresa 
ha desarrollado, en cola­
boración con un especia­
lista, un aparato de sin­
tonía desechable diseña­
do para ser utilizado 
principalmente con má­
quinas farmacológicas. 
Solicita cooperación: dis­
tribución del aparato en 
los hospitales y clínicas 
privadas que realizan ci­
rugía ocular con dichas 
máquinas. 

REF-228/00 
Empresa danesa busca 
supermercados o distri­
buidores que deseen co­
mercializar jarabes de 
etiquetas privadas (re­
frescos concentrados), y 
también busca distribui­
dores que ya vendan este 
tipo de productos a mer­
cados "cash & carry", y 
que estén interesados en 
meter los jarabes en el 
surtido. La empresa de­
sarrolla, produce y co­
mercializa jarabes y siro­
pes (refrescos concentra­
dos) tanto para minoris­
tas como para catering. 
Por ejemplo: siropes eco­
lógicos, sin conservantes, 
concentrados suaves que 
contienen hasta el 50% 
de zumo de frutas, su-
perconcentrados (dilui­
dos 1:11), etc. 

REF-2508/99 
Esta empresa busca socio 
comercial para la produc­
ción de artículos relacio­
nados, tanto cooperación 
como compra de una em­
presa determinada, que 
pueda realizar las tareas 
de montaje, producción, 
decoración y embalaje de 
los artículos que se fabri­
can. La empresa posee un 

moderno equipamiento 
de maquinaria 
(CAD/CAM) para produ­
cir, entre otras cosas, mol­
des en materiales ligeros, 
que posteriormente se 
utilizarán como moldes 
para la producción. Tam­
bién sería interesante que 
la empresa produciera so­
bre los moldes que la em­
presa fabrica. Para esto se 
necesita una pericia espe­
cial, ya que la empresa 
produce principalmente 
moldes ligeros. 

REF-2509/99 
Empresa danesa especia­
lizada en la importación 
de prendas para mujeres 
embarazadas desea am­
pliar su gama de produc­
tos. Para ello,, busca em­
presas que produzcan ro­
pa interior especialmente 
para embarazadas y mu­
jeres en periodo de lac­
tancia. La empresa busca 
proveedores y / o fabri­
cantes. 

REF-2512/99 
Empresa danesa especia­
lizada en la importación 
de prendas para mujeres 
embarazadas desea am­
pliar su gama de produc­
tos. Para ello, busca em­
presas que produzcan ro­
pa interior especialmente 
para embarazadas y mu­
jeres en periodo de lac­
tancia. La empresa busca 
proveedores y / o fabri­
cantes. 

REF-2513/99 
Esta empresa busca socio 
comercial para la produc­
ción de artículos relacio­
nados, tanto cooperación 
como compra de una em­
presa determinada, que 
pueda realizar las tareas 
de montaje, producción, 
decoración y embalaje de 
los artículos que se fabri­
can. La empresa posee un 
moderno equipamiento 
de maquinaria 
(CAD/CAM) para pro­
ducir, entre otras cosas, 
moldes en materiales li­
geros, que posteriormen­
te se utilizarán como 
moldes para la produc­
ción. También sería inte­
resante que la empresa 
produciera sobre los mol­
des que la empresa fabri­
ca. Para esto se necesita 
una pericia especial, ya 
que la empresa produce 
principalmente moldes 

Información cedida por la Dirección Regipnol de Comercio en Ccutilla-La Mancha 
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NUEVA ECONOMÍA 

Jesús Fernández Chillaron 
\\§bMasto^^ 

Conceptos 
Host ing, Domin io : 

El dominio es el nom­
bre del servidor donde 
se alojan las páginas de 
una empresa. Este do­
minio es único para ca­
da máquina en la red, 
digamos que es como el 
D.N.I, solo que en este 
caso se llama DNS (Do-
main Ñ a m e Service) 
Servicio de Nombre de 
Dominio. 

Este nombre lo conce­
den a petición del usua­
rio el CESIC en España, 
para las terminaciones 
.es, e INTERNIC en EE 
UU para el resto de las 
terminaciones ( .com, 
.org, .edu, .net, etc.). 

NUESTRO DOMI­
NIO: Es aconsejable so­
licitar el nombre de 
nuestro dominio a tra­
vés del proveedor de In­
ternet ISP (Internet Ser­
vices Provider) , como 
por ejemplo I.D.T.. Para 
saber que nombres es­
tán ya cogidos se p u e d e 
echar un vistazo a IN­
TERNIC: h t t p : / / r s . i n -
t e r n i c . n e t / c g i - b i n / w -
hois 

Un ISP ( In te rne t Ser­
vice Provider ) o prove­
edor de servicios de In­
ternet , es la empresa 
que ofrece conexión a 
Internet. Esta conexión 
suele ser personal o pa­
ra empresas. Los ISP lo­
cales suelen especiali­
zarse en ofrecer cone­

xión a particulares y por 
lo general no suelen es­
tar preparados para dar 

^danúmolo 
concede a 

petición del 
usuafioel 
CESIC en 

España 

servicios a empresas. 
Algunos consejos a la 

hora de elegir el nombre 

Pora conectar '• 
con un servidor 
directamente 
hay quehacer 

una fuerte 
inversión 

del alojamiento: 
1. Que sea corto. 

El rvambre del 
aLoiaxniento 

debe ser 
corto y 
fácil de 

memonzar 

2. Que sea fácil de 
memorizar. 

mmmm y mmm EHcmim smm. 
USfisiiU mu mt. m tmmmmi mmm nmoitiyi um 

mm j)i mms, w-ti su nmm B I um mu 

ASISTENCIA 
nCNICA 

@ 

COSEUWKA 
ftEGIONAL 

PHOvnDowsimeonAiís KiHmuÁneA, oriuÁmA ÍIHTSUHÍT 
VílfíA M ídílIfOS, mUttSORAS, StAHHm fttSmÁVeHM, NSeUÍTtS. 
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3. Que tenga relación 
con el nombre de la em­
presa. 

4. Que no lleve a con­
fusiones a la hora de ser 
escrito. Hoy día nadie 
duda de la importancia 
que tiene para una em­
presa tener presencia 
completa en Internet , 
pero para conectar un 
servidor d i rec tamente 
hay que hacer una fuer­
te inversión en hardwa­
re y software, en líneas 
Frame-Relay o simila­
res, y una inversión no 
menos impor tan te en 
profesionales cualifica­
dos dedicados a la ad-
• . . i , 1 . 

ministracion y manteni­
miento del dominio. 

Todos los servidores 
virtuales deben al me­
nos incluir: 

Gestión gratuita del 
registro de su dominio. 
Dominio propio del tipo 
su-dominio .es , .com, 
.net, .org ,etc. Servidor 
Web: h t t p : / / w w w . s u -
dominio.es . Servidor 
Ftp: f tp : / / f tp . su-domi-
nio.es. Servidor de Co­
rreo con cuentas del ti­
po cuenta@su-domi-
nio.es. Cuenta Telnet a-
dicional para gestión re­
mota. Alta gratuita en 
más de 300 buscadores. 
Soporte técnico 24 Ho­
ras, 7 días de la semana. 
Acceso FTP/Telnet ili­
mitado. Directorio cgi-
bin Propio. Aplicaciones 
CGI preinstaladas. Bu­
zones de correo POP. 
Redirecciones de correo 
i l imitadas. Auto-Con­
testadores. Listas de co­
rreo suscribibles. Servi­
dor FTP anónimo. Acce­
so a Servidor Seguro. 
Protección de páginas. 
Extensiones FrontPage. 
Real Audio/Video. SQL 
Bases de Datos. HTML 
Script. Estadísticas se­
manales. 

Federación Empresarial Toledana 
(FfDETO) 

El IVA y las 
subvenciones 

Según los datos que dispo­
ne la Federación Empresa­
rial Toledana, tanto el nú­
mero de subvenciones que 
desde los diferentes Orga­
nismos Oficiales se vienen 
concediendo para la inver­
sión de las empresas, como 
la importancia de las cuan­
tías que, en ocasiones, estas 
llegan a alcanzar,justifícan 
un recordatorio del trata­
miento del rVA que se so­
porta en las citadas inver­
siones. 

En Imeas generales cabe 
decir que desde el 1-1-98, 
las empresas que realizan 
inversiones y reciben sub­
venciones para su finan­
ciación, noitendrán der^Ho 
a deducirse todo el IVA so­
portado en la adquisición 
de estos bienes de inver­
sión, de acuerdo con la nue­
va redacción dada al artítu-
lo 104. Dos 2° de la Ley 
37/92 del IVA por la Ley de 
Acompañamiento para 
1998 (Ley 66/97, de 30-12). 
Podemos distinguir dos ca­
sos: 

En primer lugar nos en­
contramos aquellas sub­
venciones concedidas para 
financiar la compra de de­
terminados bienes de in­
versión concretos. Estas son 
las subvenciones de capital 
más frecuentes, puesto que 
las empresas acostumbran 
a solicitar subvención (ante 
la Consejería de Industria, 
Agricultura,etc...) para la 
adquisición de unas inver­
siones muy concretas. La 
inspección de Hacienda in­
terpreta que estas subven­
ciones se solicitan para bie­
nes de inversión concretos. 
En estos casos, si la subven­
ción representa por ejemplo 
el 20% del importe del bien 
de inversión, tendremos un 
20% del IVA soportado al 
comprar dicho bien que no 
será deducible como tal I-
VA, paando a incrementar 
el coste de adquisición de 

los bienes de modo que su 
deducción vendrá a produ­
cirse vía amortización. 

Un segundo tipo de sub­
venciones para bienes de 
inversión serán aquellas 
que se conceden para la 
compra de bienes de inver­
sión en general, sin que las 
mismas vayan necesaria­
mente identificadas en in­
versiones concretas. En este 
caso, algo menos frecuente, 
la empresa deberá realizar 
un cálculo que consiste en 
dividir sus ingresos totales 
entre la suma de sus ingre- ! 
sos totales y la quinta parte 
de la subvención recibida. 
De este modo obtendrá el 
porcaitaje de IVA sopor^- \ 
do en el ejercicio que puede 
deducirse. De lo anterior se 
deduce que una subven­
ción para bienes de inver­
sión en general va a reducir 
el IVA total a deducir du­
rante cinco años. 

Al margen de estos tipos 
de subvenciones, las em-
presasa cuentan también 
con la posibilidad de conse­
guir subvenciones para 
gastos corrientes de explo­
tación, en este caso tendría­
mos que realizar un cálculo 
similar al anterior pero su­
mando en el denominador 
la totalidad de la cantidad 
recibida. De este modo, el I-
VA soportado deducible se 
vería reducido en el ejer­
cicio en que recibíamos la 
subvención. 

En este punto, es impor­
tante aclarar que la Dispo­
ción Transitoria quinta 
quinta de la Ley 66/97 esta­
blece que si el IVA se sopor­
tó antes del 1-1-98 y es con 
posterioridad a esta fecha 
cuando se acuerda la sub­
vención de la Administra­
ción, no procederá reduc­
ción del IVA soportado de­
ducible; lo mismo ocurrirá 
cuando el IVA se soporta 
después del 1-1-98 pero la 
subvención se acordó con 

anterioridad a esta fecha. 
Por oto lado, deberemos 

conocer el momento en que 
Hacienda entiende que ha 
sido acordada la subven­
ción . En este sentido, la D¡-
recci'no General de Tribu­
tos, con fecha 2-6-98, aclara 
que la subvención deberá 
entenderse acordada con 1? 
resolución por la que se re­
conoce la obligación de la 
Administración de hacer 
frente al pago de la misma, 
se trata por tanto de un mo­
mento posterior al acuedo 
de cQncesiór) Aiinm^ííla­
tamente ^ w i o r c ^ l R55ií8í#©n 
de ordeiwción del pago, ;Ej),-¡ 
cualquier caso la regulari-
zapíw <í^yí^iqv(?. je^ju 
día la empresa se dedujo 
habará de realiz^f^ ^ s l f r n 
jercicioennq?^ ^ j3glp¿P¿) 
subvención, ,,-. ;, , r • 

Es importante, para ter­
minar, recordar que estas 
normas no serán de aplica­
ción cuando se "traten de 
subvenciones percibidas 
por operaciones no sujetas 
o exentas que den derecho 
a deducción, las subvencio­
nes comunitaias financia­
das a cargo del FEOGA ni 
en en el caso de subvencio­
nes vinculadas al precio de 
las operaciones sujetas. 

Es muy probable que 
dada la complejidad técnica 
de la modificación y a la 
jxjca divulgación que de la 
misma se ha llevado a cabo, 
asesores y empresasa en­
cuentren que deberían ha­
ber regularÍ2ado el IVA de 
1998, 1999 o que en el pre­
sente ejercicio hayan recibi­
do una subvención, en tal 
caso debemos realijsar una 
declaración complementa­
ria de IVA para proceder a 
regularizar nuestra situa­
ción con Hacienda. La Fe­
deración Empresarial To­
ledana está a disposición 
de los empresarios para 
facilitar la información o-
portuna a este respecto. 
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En el primer cuatóm̂ ^ 

El númeiro de contratos creció 
un 4% hasta el mes de abril 

La contratación indefinida aumentó un 14% y la temporal un 
3,3%f aunque ésta última representa el 94% del total regiorud 

ANA I. MOREIRA 

C-LM 

En los cuatro primeros 
meses del año se han rea­
lizado en la región caste­
llano-manchega 117.681 
contratos, de los que la 
mayor parte, el 94%, con­
cretamente, pertenecen a 
la modalidad de tempo­
rales en' sus diferentes 
vátflfívté¿;' y el resto han 
sido indefinidos. 

Respecto al mismo pe­
riodo del año anterior, el 
número de contratos rea­
lizados en Castilla-La 
Mancha ha crecido un 
4%'#ff§rtfrá6 «SfiiíesafVttVélb 
nQfelSKffl l%loiffll<fggigt¥Rj.:i 
heasfaffcbl^-^áyor , del 
6,Í%. 

"í.ff9c8W{r<fMtife* Vm.e^ 
poral ha aumentado en 
m%ítW-' '*p&rcerrtaje en 
C^sCTÍS^L* MÍW3ftrf,«-'tíft-i 
3,3%, que en einfm&aéH"-
país , que ha sido del 
9,5% mientras que la 
contratación indefinida 
creció en Castilla-La 
Mancha en el per iodo 
aludido un 17% y en la 
media niacional un 14%. 

En relación con estos 
incrementos porcentua­
les hay que tener en 
cuenta que el número de 
contratos indefinidos en 
Castilla-La Mancha es to-

CONTR.'^TOS INDEFINIDOS Y TEMPOR.'^LES (HASTA ABRIL) 

1 

¡ALBACETE 

{CIUDAD REAL 

j CUENCA 

¡ GÜADALAJARA 

j-TOLEDO^ • ' 

—1 

jf'GASTILLA-LA MANCHA j 

i ESPAÑA • 
-i^iorioB AVI sfa 3|&jnsmuc^ o|b 

•—TÑÜCT 

1999 

1.449 

1395 

584 

594 

2.064 

5.924 

212.818 
l l s b l l b l b l » ! 

INIITÓS— 

20000 

1.534 

1.500 

661 

583 

2.477 

6.755 

249.966 
un nüi-jBio • 

1 
1 

1 1999 
1 
I 

¡ 21.733 
1 
1 
! 32.963 
¡ 9.335 

¡ 12340 

¡ 30.775 

¡ 107.308 

¡ 3.859.589 

ítES—1 

2000 i 

23.443 ¡ 

32.589 1 

9.063 1 

13.971 ¡ 

31.860¡ 

110.926¡ 

4.074.795J 
f>r>ft?inirr{ 

— T O T ; 

1999 

23.182 

34.358 

9.919 

12.934 

32.839 

113.23Í 

4.072.407 

CCK—1 

2000 ¡ 

24.977 ¡ 

34.089 ¡ 

9.724 ¡ 

14.554 ¡ 

34.337 ¡ 

117.681 ¡ 

4.324.761' 
1 ,»VT»»-r J 

dsfVyá''muy Inferior'al d e gran variedad entre los 
temporales, y 
r e p r e s e n t a n 
ú n i c a m e n t e 
el 2,7% del 
total na­
cional. 

Los da tos 
sobre contra­
tos tempora­
les, tanto a 
nivel na­
cional como 

Másde 
110.926 

contratos de los 
reaUzados 

son de carácter 
temporal 

que se en­
cuentran des­
de los de obra 
y servicio -los 
más numero­
sos^ con 
50.948 en to­
da Castilla-La 
Mancha en el 
pr imer cuat­
rimestre del 
año -, hasta 

regional, incluyen una los de prácticas, forma­

ción, a tiempo parcial o 
especiales para personas 
con discapacidad. 

A excepción de Gua-
dalajara en todas las pro­
vincias han aumentado 
el número de contratos 
indefinidos, mientras 
que en la contratación to­
tal, se observa que las 
provincias de Ciudad 
Real y Cuenca han regis­
trado un número de con­
tratos levemente inferior 

a los que se realizaron en 
el mismo per iodo del 
año anterior. 

En estas dos provin­
cias es donde se detecta 
un descenso del número 
de contratos temporales, 
donde la bajada más im­
portante quizá sea la de 
Cuenca en la que se han 
contabilizado unos 270 
contratos menos que 
hasta el mes de abril del 
año pasado. 

imm] 

If úMÜ 
infonne de 
la OCDE 
(Organiza­
ción de Co­
operación 
y Desarro­
llo Económico) alerta sobre 
el futviro que aguarda a la 
economía española en esta 
senda de crecimiento eccmó-
mico espectacular. Una aler­
ta que le viene a dedr, entre 
otras cosas, que la amenaza 
de la inílaciórí cada vez está 
más cercana y hay que to­
mar medidas, pero en el 
fondo nos quiere preparar 
para aquello de que tras las 
vacas gordas vienen las fla 
cas. El buen momento eco­
nómico invita al despilfarro, 
los excesos e incluso pensar 
en qu t W a 'dCfrar áíémpre: 
La OCDE recuerda que una 
situación similar a finales de 
los ochenta llevó a una rece­
sión generalizada después. 
La frase que pasará a la his­
toria del lapidario del señor 
Aznar, "España va bien" se 
podria ahora oxnpletar CCHI 
un "España va demasiado 
bien" y sin ánimo de ser 
agorera en este clima en el 
que no es fádl encontrar un 
dato económico malo en la 
economía regional y na 
cional, creo que va siendo 
hora de empezar a "guardar 
para cuando no haya". 

INAVES P R E F A B R I C A D A S 
«BANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 

VIGAS DELlA canto variable 
VIGAS ITALVAN naves planas 
VIGAS DE CARGA 
PILARES, MÉNSULAS 
CORREAS 
VIGA H, PORTACANAXON 
PANELES CERRAMIENTO 
PLACAS ALVEOLARES 
VIGUETAS TS-DT 

Visite nuestra página web 

http: //www.vanguard.es 

OTROS PRODUCTOS 
ADOQUINES 
I tRKAÍÜS 
.MOBILIARIO LKBANÜ 
OBRAS PUBLICAS 
FACHADAS 
FORJADOS 
SEPULTURAS 
CUBIERTAS 

\ÁM4&ÜA3RD 
PREFABRICADOS PAR.\ CO.NSTRl CCION Y URBAMS.MO 

TFNS.: 91. 411 47 97 / 91. 564 40 37 
FAX: 91. 411 71 59 

(Fábricas: C.Real, Toledo, .Albacete, Cuenca) 
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El sector agrario continúa 
apostando por la innova­
ción tecnológica como 
medio para aumentar su 
producción. Según un in­
forme elaborado por el 
Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación, du­
rante el pasado año se ins­
cribieron en la región 
5.290 máquinas agrícolas 
nuevas, que en su conjun­
to supusieron una inver­
sión total aproximada de 
16.380 millones de pese­
tas, sin incluir el Impues­
to sobre el Valor Añadido 
(IVA). 

Estos datos, a pesar de 
poner de manifiesto la 
tendencia de crecimiento 
del parque de 
m a q u i n a r i a 
desde el año 
1997, suponen 
un descenso 
importante res­
pecto a 1998, 
cuando se al­
canzaron cifras 
históricas, debi­
do sobre todo a 

la compra de 
tractores. Así, 
el número de maquinaria 
agrícola nueva inscrita en 
Castilla-La Mancha du­
rante 1999 supuso un des­
censo del 7,59% en rela­
ción al ejercicio anterior, 
mientras que la inversión 
estimada cayó en cerca de 
un 13,78%. 

Esta caída se ha debido 
fundamentalmente al 
descenso en más de 300 
unidades en la compra de 
tractores por parte de los 
agricultores, maquinaria 
ésta que también ha expe­
rimentado una reducción 
en su precio unitario en 
cerca de 200.000 pesetas. 

Este aspecto es espe-

En total se inscribiê ^̂ ^ 

La inversión en maquinaria agrícola 
descendió un 13,8% en 1999 

En 1999, se 
re^traron en la 

re^ón300 
tractores menos 

el año cfueen 

cialmente relevante, ya 
que la mayor parte de las 
inversiones realizadas en 
Castilla-La Mancha en 
maquinaria agrícola co­
rrespondieron a la com­
pra de tractores, que con 
3.119 unidades y 13.093 
millones de pesetas, aglu­
tinó el 86% del desembol­
so realizado por los agri­
cultores. 

En este capítulo desta­
ca el pre­
d o m i n i o 
de la doble 
tracción y 
el descen­
so de la 
p o t e n c i a 
media de 
los tracto­
res, que ha 
pasado de 
85 caballos 
en 1998 a 

83 en 1999, lo que también 
ha repereutido - -«v-4ina__ 
menor utilización de ape­
ros para las actividades 
agrícolas. 

Toledo fue la provincia 
c a s t e l l a n o - m a n c h e g a 
donde mayor número de 
tractores nuevos se inscri­
bieron durante el pasado 
año, 834, con una inver­
sión estimada de 3.494 
millones de pesetas. En 
este apartado hay que re­
saltar el importante des­
censo en las compras de 
tractores por parte de los 
agricultores conquenses, 
que a lo largo del pasado 
ejercicio adquirieron 777 

La cantidad invertida ascendió a 16380 millones de 
pesetas, frente a los 19*000 millones de 1998 

anterior 

unidades, frente a las 901 
del año 1998. . _ -

En líneas generales, las 
malas cosechas de los ce­
reales como consecuencia 
de la sequía y la incerti-
dumbre que sobre los 
agricultores tuvo la nego­
ciación de la Agenda 
2000, influyeron de forma 
directa en la caída de la 
inversión en maquinaria 
agrícola. 

Los cerca de 16.380 mi­
llones de pesetas de in­
versión en maquinaria 
agrícola en Castilla-La 
Mancha representan el 
12,8% del total nacional 
contabilizado en 1999, 

que ascendió a 127.935 

müoaes4sjaesstas- ̂  
En la Reglón, Toledo y 

Cuenca fueron las provin­
cias donde mayor fue la 
i n v e r s i ó n 
en maqui­
naria agrí­
cola, con­
cretamente 
4.200 y 
4.078 mi­
llones de 
p e s e t a s 
respectiva-
m e n t e . 
D e s p u é s 
les siguen Ciudad Real y 
Albacete con una inver­
sión estimada cercana a 

los 3.553 y 3.457 millones 
de pesetas, respectiva­
mente, miétítras qü^" e l ' 
fuerte desarrollo indus­
trial de Guadalajara hizo 

que en esta 
provincia, tan­
to la adquisi­
ción de maqui­
naria agrícola 
(348 unidades) 
como el desem­
bolso realizado 
(1.084 millones 

T n a y p r < ? t i e e n l 9 9 8 de pesetas) fue­
ran los meno­
res de Castilla-

La Mancha. 
Dentro del conjunto de 

S^ éivcím\exo 
demácíuinas 
arrastradas o 
suspendidas 

adcfuiridasfue 

maquinaria agrícola ins­

crita en la Comunidad 
Autónoma durante el pa-
saaÚ'a^oTfktf áÓlbTá'ad­
quisición de máquinas 
arrastradas ' ó' -s'tísjítíiídi-
das -éfipéñfhéntitWTfi^un 
crecimiento respecto al 
año anterior. Así, en 1999 
lo agricultores compraron 
441 unidades, frente a las 
333 de 1998, con un incre­
mento también en el pre­
cio unitario de 52.240 pe­
setas. En este apartado 
destacan las inscripciones 
correspondientes a cister­
nas distribuidoras de pu-
rines, equipos para trata­
mientos fitosanitarios y 
empacadoras. 

La Diputación de Toledo 
invertiirá 600 millones en obiras 

REDACCIÓN 

Toledo 

La Diputación de Toledo 
realizará obras en 18 mu­
nicipios y mancomuni­
dades de la provincia, 
por un importe de 600 
millones de pesetas, den­
tro del Programa Opera­
tivo Local, gracias al con­
venio de colaboración 
suscrito entre el presi­
dente de la institución 
provincial, Miguel Ángel 

Se realizarán en 18 municipios y 
mancomunidades de la provincia toledana 

Ruiz-Ayúcar, y represen­
tantes de las localidades 
beneficiadas. 

Según informa la Di­
putación, el dinero se in­
vertirá en obras de cala­
do social e interés ciu­
dadano para la mejora y 
creación de infraestruc­
turas urbanas de impor­
tancia como el abasteci­

miento de agua y el 
alumbrado o pavimenta­
do. 

Se trata de de la inver­
sión global más elevada 
de las que realiza la insti­
tución provincial al cabo 
de un ejercicio presu­
puestario, después de los 
Planes Provinciales. 

Con esta inversión, la 

Diputación toledana pre­
tende simbolizar su res­
paldo a la labor de los 
ayuntamientos y de las 
mancomunidades en la 
mejora de las infraestruc­
turas de la provincia pa­
ra adecuar la calidad de 
vida de los toledanos a la 
de las comunidades limí­
trofes. En la imagen, un momento de la firma del convenio. 
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Guadalajara es la proym̂ ^̂ ^ 

El precio del suelo encareció la 
vivienda un 22% en la región 

ALICIA SANCHEZ 

C-LM 

El sector de la construc­
ción espera con expecta­
ción la anunciada liberali-
zación del suelo, una de 
las promesas electorales, 
donde la figura del agen­
te urbanizador (promue­
ve obras en terrenos pro­
pios o no) 

cobra fuer- ^^Kth 
za ante las .^^^^^ 
c o n v e r s a - CiuéUíd R e a l CS, 

"°""' 'I"" junto a Teruel y 
se miciarán —' ^ 

A nivel nacional las trabas para la recalificaicón del suelo 
urhanizáble aumentó el precio de los inmuebles un 32% 

ción de la Ley Reguladora 
de la Actividad Urbanísti­
ca, y esta Ley permite que 
cualquier persona se 
constituya como agente 
urbanizador para promo­

ver obras en 
terrenos que 
pueden ser 
suyos o no, 
si la Admi­
n i s t r ac ión 

a entre el Eje- LugO, lü proviticia c o n s i d e r 
c u t i V o , en la c¡ue menos que es de 

repercute el suelo 
en la vivienda 

comunida­
des autóno­
mas y ayun-
t amien tos 
para sacar adelante la Ley 
del Suelo. Mientras, 

j según un estudio de la 

(-, la repercusión del precio 
del suelo en Castilla-La 

' Mancha sobre la vivienda 
es de un 22,06%, es decir, 

-ib^íSffPy'^tpsiRGr.debajo de 
nulanm?#í>)rR?<yQnal donde 
• el precio del suelo encare­

ce la vivienda un 32,45%. 
Mientras, la Ley del 

Suelo que entró en vigor 
en 1998 se 
hace necesa­
ria, a tenor 
de la escasa 
repercusión 
que se 
observa en 
la variación 
a la baja del 
porcentaje 
del peso del 
suelo sobre el precio final 
de la vivienda desde 1998 
a 1999, de tan solo siete 
puntos, según dicha con­
sultora. "En un sector en 
el que sólo un porcentaje 
del 10% del precio final 
de un piso es construc­
ción, la figura del urbani­
zador por lo menos agili­
za la figura del suelo 
embolsado, aunque no 
determine la existencia de 
más terreno", explicaba 
Fernando Rodríguez de 
Acuña, presidente d ela 
consultora RR. de Acuña 
y Asociados. La Comuni­
dad Valenciana ha sido 
pionera, con la aproba-

"Solo un 10% del 
precio final de la 

vivienda es 
construcción", 
según RR. de 

Acuña 

u t i l i d a d 
social. El 
propietario 
del suelo 

tiene derecho preferente 
para urbanizar su terre­
no, pero si se niega, 
puede perderlo. En el 
caso de que el interés del 
agente no coincida con el 
del propietario, éste debe 
sumarse al proyecto o ser 
indemnizado. 

Según unas declaracio­
nes hechas por el secreta­
rio general de la Aso­
ciación de constructores 
de Albacete, Jaime Díaz, 

r e cog ida s 
por este 
semanario, 
el aumento 
del precio 
de la 
vivienda de 
un 18% en 
la capital 
albaceteña 
se debe en 

parte a "la ineficacia 
urbanística para sacar 
terreno urbanizable". 
Jaime Díaz apuntaba que 
"aún están por recalificar 
como terreno urbanístico 
varios millones de metros 
cuadrados, que no sal­
drán adelante por las 
nuevas cláusulas del Plan 
General de Ordenación 
Urbanística del Ayunta­
miento de Albacete, lo 
que hará retrasar de entre 
ocho y 12 meses la dispo­
nibilidad de nuevo suelo 
urbanizable". 

Este es un ejemplo de 
la problemática de la falta 
de suelo en Castilla-La 

El handicap del encarecimiento del precio de la vivienda en la región es la falta de suelo. 

Mancha, que se ha tradu­
cido en 1999, según la 
consultora RR. de Acuña 
y Asociados en un encare­
cimiento de la vivienda 
de un 19,4% en Albacete, 
de un 15,5% en Ciudad 
Real; 29,2% en Guadalaja-
ra; 20,5% en Cuenca y de 
un 25,7%. Guadalajara se 
sitúa así como la provin­
cia con mayores proble­
mas en la recalificación 
de suelo en esta Comuni­
dad, aunque la repercu­
sión de este es todavía 
tres puntos menos que la 
media registrada a nivel 
nacional. 

Por comunidades 
autónomas se constata 
que la región española en_ 
la que más repercute la 
carestía del suelo (por 
problemas de agilización 
en su recalificación) en el 
monto final de los inmue­
bles es Madrid con un 
41,1%, poco más de la 
mitad del precio de la 
vivienda en sí. Le sigue 
Barcelona, con cifras muy 
similares (del 40,2% y 
Guipuzcua con un 39,8%. 

Por el contrario, donde 
el suelo tiene, menos 

influencia sobre el precio 
de los edificios es en 
Teruel, Lugo y Ciudad 
Real, con una repercusión 
del 15,1%, 15,6% y 15,5%, 
respectivamente. 

Por otro lado, precio 
medio de la vivienda 
nueva en Castilla-La 
Mancha ha aumentado en 
el primer trimestre del 

2000 un 10% respecto al 
año anterior, aunque los 
incrementos experimen­
tados en las capitales de 
Ciudad Real y Cuenca se 
han situado entre los diez 
mayores de toda España, 
alcanzando un 21%, 
según la Sociedad de 
Tasación, Sociedad Anó­
nima (TINSA). 

REPERCUSIÓN DEL SUELO EN EL 

PRECIO DE LA VIVIENDA 

.OPINIÓN 

AUCXJl SÁNCHEZ^: 

''Pienso lo que 
ustedes están 
pensando i W 

Nos volve­
mos a eiue-
dar con el 
problema de 
,1a' recalifica­
ción * del 
suelo;,' que 

af«ia al )x>killo deliüles de 

precio de la.gasolina, que 
afecta a más, y a las previ­
siones de co^echas^ nada 
halagüeñas, y que tembién 
van a dejar su sectiela este 
año en Castilla-La Mancha. 
Por cierto, la inestabilidad 
del euro, o rigor dicho, su 
preciada estabilidad a lá baja 
durantes los últimos meses, 
también se dejará sentir en 
estas tierras, por lejanos que 
nos parezca que estén los 
mercados financieros donde 
cotiza nuestra moneda. Esto 
no va también como dicen y 
al decir esto cuestionamos la 
política nacional, no la regio­
nal. No es el ocaso, pero no 
v? tan bien. Seguimos con 
problemiÜas. Encabezamos 
la cola, por detrás, claro está, 
en la densidad de habitantes 
por kilómetro cuadrado, (22 
personas por kilómetro en 
Castilla-La Mancha). Somos 
la tercera comuitídad espa­
ñola con mayor superficie, 
por detrás de Andalucía y 
Castilla y Leóa y resulta que 
no hay suelo recalificable. 
Haber si lo entendemos. Lo 
que nos diferencia del resto, 
digo yo, es la agilidad políti­
ca para poner en manos de 
las promotoras más suelo 
(liberalizar el mercado, com-
petenda a todas luces del 
Ejecutivo del PP) para evitar 
que el precio de los terrenos 
encarezca las viviendas de 
los castellano-manchegos, 
un 30% sobre el coste total 
de esta ilusionante inver 
sióiL Es un ejemplo de mala 
gestión urbanística, de 
mano de los políticos. Los 
Plapes de DesanoDo Urba-
nfetico de los ayuntamientos 
de las cinco capitales caste-
llano-manchegas, que son 
las que más acusan este pro­
blema, están a expensas de 
ser aprobados, modificados, 
reformados o yo qué se, pero 
el caso es que no hay terreno. 
"Pienso lo que ustedes están 
pensando", conio decía 
nuestro Bono. • 
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?!? Castilla-La M 

Los ^Hmpagados" bajaron 
un 14% en marzo 

El importe de estas letras de cambio es de 2 A14 millones de 
pesetas, que representa el 2,2% del total nacional 

ANA i. MoRBR* 

C-LM 

Los efectos de comercio 
devueltos impagados 
durante el mes de marzo 
ascendieron a 9.524 por un 
importe de 2.114 millones 
de f)esetas, que en relación 
con el mismo periodo del 
año pasado supone una 
reducción en ambos con­
ceptos del 14%. 

En marzo del año pasa­
do, los efectos de comercio 
devueltos impagados fue­
ron 11.127 y el importe de 
los mismos 2.460 millones 
de pesetas. 

En relación con los dos 
primeros meses del pre­
sente año también se 
observa un descenso en el 
importe de los devueltos 
impagados ya que en 
enero fueron 2.460 millo­
nes y en febrero 2.167. 

Castilla-La Mancha es 
una de las comunidades 
autónomas con menor 
volumen de efectos de 
comercio devueltos. Así, 
por importe de éstos, es la 
décima y por número de 
los mismos la número 
once. 

Por provincias y en el 
marco de Castilla-La 
Mancha, Albacete es la que 
más efectos de comercio 
impagados tuvo en marzo, 
con 3.206, si bien el impor­
te mayor es el que registra 
Toledo con 738 millones de 

EFECTOS DE COMERCIO DEXLELTOS IMPAGADOS EX MARZO 

pesetas y 3.164 impagados. 
Cuadalajara, por otro lado, 
es la provincia con menor 
número de efectos devuel­
tos pero la menor cantidad 
total es la de Cuenca con 
155 millones de pesetas. 

A nivel nacional, los 
efectos de comercio 
devueltos han sido 444.422 
y el importe de los mismos 

ha sido de 93.383. De este 
montante total, el 2,2% ha 
correspondido a la región 
castellano-manchega. 

Como se puede com­
probar en el cuadro que se 
adjunta con esta informa­
ción, la comunidad autó­
noma con un mayor 
importe de sus efectos de 
comercio devueltos impa­

gados en el pasado mes de 
marzo fue Cataluña, con 
23.510 millones de pesetas, 
seguida de Madrid con 
17.809 millones. 

Estas dos comunidades 
autónomas suman casi la 
mitad del montante global 
de los impagados en toda 
España en el transucuso 
del mes de marzo. 

El sector servicios 
ocupa al 58% de 

las mujeres rurales 
Aparicio clausuró unas jomadas 
sohre ''Mujer rural y Empleo*' 

REDACCiáw/A.S. INFANTES 

C-LM 
La Jomada "Mujer rural y 
Empleo" que se ha celebra­
do en Ciudad Real ha pues­
to de manifiesto que pese a 
la influencia de las tradicio­
nes familiares agrícolas el 
58% de las mujeres activas 
del mundo rural viven del 
sector servicios. 

Una de las conclusiones 
de esta joma­
da se refiere 
a que la edu­
cación se ha 
c o n v e r t i d o 
en un factor 
decisivo para 
el desarrollo 
social de la 
mujer en el 
mundo rural. 

A la clausura de este 
acto acudió el ministro de 
Trabajo y Asuntos Sociales, 
Juan Carlos Aparicio, que 
considera que es más 
importante mirar hada el 
futuro que quedarse en un 
"instante" determinado del 
momento económico de 
España; por eso el ministro 
considera fundamental 
mirar hacia adelante, hacia 
un "crecimiento sostenido" 
de la economía española 
que siga repercutiendo en 
la creación de empleo, más 
que pararse a analizar los 
datos de desempleo de un 
mes concreto. 

Ante unos datos muy 
similares en mayo de 2000 
con respecto a mayo de 

El ministro 
reconoció que 

existe una 
¿leuda adicional 

con este 
colectivo 

1999 y un verano por 
delante que hará crecer, sig­
nificativamente la contrata­
ción temporal. 

Aparicio tiene claro que 
lo importante no es conocer 
la estadística de un mes 
concreto en cuanto a la cifra 
de desempleados sino 
conocer un movimiento 
ciscendente en la econonua 

que vaya 
acompaña­
do de un 
descenso de 
las cifras de 
desempleo. 
Además, el 
ministro de 
Trabajo y 
A s u n t o s 
S o c i a l e s 

apunta la necesidad de no 
barajar un solo parámetro a 
la hora de hablar de datos 
de empleo sino de tener en 
cuenta también el incre­
mento de las cifras de afi­
liación a la S e g u r i d ^ 
Social que han crecido sig­
nificativamente en los últi­
mos cuatro años. 

En el acto de clausura de 
las jomadas, Aparicio reco­
noció que existe una 
"deuda adicional" con las 
mujeres rurales porque su 
situación es más compleja 
que las de las mujeres del 
mundo urbano, por lo que 
afirmó que realizarán un 
importante esfuerzo para 
solventar las diferencias 
que se produzcan. 

Congreso No Lineal 2000 
de la UCLM en Almagro 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Palacio de los Condes 
de Valdeparaíso de 
Almagro (Ciudad Real) 
acoge del 31 de mayo al 3 
de junio, el Congreso No 
Lineal 2000, organizado 
por la Universidad de 
Castilla-La Mancha 

(UCLM), con motivo del 
Año Mundial de las 
Matemáticas. 

El congreso reunirá en 

un ambiente interdiscipli-
nar a casi 200 científicos 
españoles de relevancia 
internacional, que traba­
jan en fundamentos y 
aplicaciones de la dinámi­
ca no lineal. 

El propósito del 
Congreso No lineal 2000 
es el enriquecimiento 
mutuo mediante el esta­
blecimiento de colabora­
ciones entre los científicos 
que participan, así como 

la divulgación de los 
resultados de gran nivel 
que se están obteniendo 
en España. 

El congreso está dirigi­
do por los profesores 
Henar Herrero, de la 
Facultad de Ciencias Quí 
micas, y Víctor Pérez, de 
la Escuela Técnica 
Superior de Ingenieros 
Industriales, ambos de la 
Universidad de Castilla-
La Mancha. 

Impulsan una asociación 
de empleadas de hogar 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Centro de Información y 
Empleo para la Mujer de 
Albacete ha comenzado a 
trabajar, en colaboración 
con Caritas para conseguir 
que surja en Albacete una 
asociación que agrupe este 
colectivo, con el mismo 
esquema que las existentes 
en once provincias españo­
las, tras analizar las con­

clusiones de las primeras 
jornadas sobre empleadas 
de hogar realizadas 
recientemente en Granada, 

Este objetivo se une, 
según expuso la concejal 
de la Mujer, Selia Puñal, al 
de modificar el Real 
Decreto de 1985 que regula 
la situación de estas traba­
jadoras, dándoles una 
perspectiva de empleo por 
cuenta ajena, que forman 

parte de la economía 
sumergida, ya que, según 
Puñal, en la actualidad 
estas mujeres cuentan con 
un régimen especial de 
Seguridad Social por el 
que se sienten especial­
mente desprotegidas, a lo 
que se une la falta de 
conciencia de ser trabaja­
doras, lo que se convierte 
en otro problema ya que 
no reivindican mejoras. 
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Supondrá una in̂ ^̂  

i^robada la constnicción de una 
fábrica de root-joints en Cuenca 

CESAR ARMUNA 

Cuenca 

La Comisión de Gobierno 
del Ayuntamiento de Cuen­
ca ha aprobado la solicitud 
de licencia municipal de 
obra para la construcción de 
una nave industrial en la 
que se instalará una fábrica 
de "root-
joints", un ele­
mento de los 
g e n e r a d o r e s 
eólicos que va 
a fabricar la 
empresa "Ga-
'rtíefea'' Eólica", 
que va a supo­
ner una inver-

El proyecto ha sido presentado por Qamesa Eólica a través de 
la sociedad Componentes Eólicos Cuenca S,A* 

^2i) 
La empresa nace 

con vocación 
exportadora, 
ademásde 

atender ventas 

interiores 
sion que previ-
siblemente su­
perará los 1.000 millones de 
pesetas, según explicaba el 
alcalde de Cuenca, José Ma-

6 oiJ9fo#-WQ^á'fáT5Wea se va 
''á'irtátálar en unos terrenos 
'hasta 'ahora -propiedad' de'4a 
fábrica municipal "Ayunta­
miento de Cuenca Maderas 

^Af'','«iííSe IbS qlie Gamesa 
• Báliá^Ra'íháfeí'iáU^ádb uña 
opción de compra que apro­
bó el Consejo de Adminis­
tración de la factoría made­
rera el pasado mes de mar­
zo, debido a que se trata de 
un espacio que llevaba mu­
chos años en deshuso, en el 
que antes había una gravera 
y después sirvió como depó­
sito de vehículos. 

El proyecto ha sido pre­
sentado por Gamesa Eólica -
una sociedad con sede social 
en Navarra- a través de la 
sociedad "Componentes Eó­

licos Cuenca 
S.A." y tiene 
como finali­
dad construir 
una factoría 
muy tecnifica-
da en la que se 
fabricará un 
elemento es­
pecífico de los 
aerogenerado-
res denomina­

do "root-joints", que sirve 
para ensamblar en el rotor 
las aspas con el armazón 
'^rihcipal de estos generado­
res eólicos. 

Se trata de un componen-
-tei-de alta'-teénotegí* ert^^u: 
concepto, que es preciso fa­
bricar con un material espe­
cial puesto que los "root-
jóints" están sometidos a 
fuertes tensiones y por lo 
tanto tiene que ser muy re­
sistente, aunque a la vez y 
debido a las características 
de la función que desempe­
ña, su constitución debe de 
ser muy liviana. En este 
sentido, Martínez Cenzano 
adelantaba que la fábrica na­
ce con voluntad de atender 

La importancia de la energía eólica en la reglón da lugar a la aparición de nuevas empresas. 

las necesidades de todos los ción de los trabajadores que tamiento ha hecho todo lo 
parques eólicos que se creen van a integrar la plantilla, que le ha demandado y pe-

I f̂ n España^.'^^éro tambiqn ; que estará"fortriada en prin-i dido la empresa^yqué ésta a 
con vocación de exportar cipio por entre 60 y 70 em- su vez ha cumplido también 
parte de su producción, por 
lo que también tendrá una 
voluntad clara de ganar un 
mercado exterior. 

El alcalde de la capital 
conquense confía en que la 
fábrica se inaugure muy 
pronto, ya que de acuedo 
con sus planes estratégicos 
la empresa tiene prisa por 
empezar a fabricar estos ele­
mentos, por lo que ha empe­
zado ya el proceso de selec-

pleados, con una inversión 
que probablemente supera­
rá los 1.000 millones de pe­
setas. 

De momento, los trámi­
tes van por el camino ade­
cuado, porque la parcela es­
tá delimitada y se ha llegado 
ya a un acuerdo para permi­
tir la accesibilidad desde la 
puerta de la fábrica de ma­
deras, señalaba Cenzano, 
que destacaba que el Ayun-

lo que se había comprometi­
do a hacer, que era presentar 
un proyecto antes de que fi­
nalizara el mes de mayo, pa­
ra su ejecución a lo largo del 
verano. 

Por otra parte, la Comi­
sión de Gobierno del Ayun­
tamiento de Cuenca ha in­
formado favorablemente el 
proyecto que ha presentado 
la empresa para concederle 
la licencia de actividad. 

El Centro 
Tecnológico de 
la Confección 
paiticipa en la 

Feria IMB 
REDACCIÓN 

Toledo 

El Centro Tecnológico de 
Confección, instalado en Ta-
lavera de la Reina, participa 
de forma activa en el certa­
men más importante del 
mundo referido a maquina­
ria y tecnología para la indus­
tria textil y de la corifección, 
la IMB que se celebra hasta el 
3 de junio, en Colonia. 

En la feria 749 empresas 
procedentes de 40 países pre­
sentan novedades y la más 
amplia oferta en máquinas, 
instalaciones, logística y tec­
nología de fabricación para la 
industria de la confección. 

El Centro Tecnológico de 
Confección tiene en esta im­
portante cita mundial para el 
sector una oficina propia, 
donde promociona toda la 
serie de servicios, actividades 
y proyectos que desarrolla 
desde sus instalaciones de Ta-
lavera de la Reina en apoyo y 
adésoraiVtíeftto a las empresas 
y al sector español en general. 

Además, el Centro Tecno­
lógico de Confección partici­
pa en un importante foro in­
ternacional que tiene lugar 
durante los días del certamen 
con una pionencia a cargo del 
director técnico Roberto Tolo-
sana tratará sobre un proyec­
to que viene desarrollando el 
Centro Tecnológico sobre un 
Sistema de Respuesta Rápida 
aplicada a las empresas de la 
confección. 

A.I.M. 

Guadalajara 

La Cámara de Comercio de 
Guadalajara ha albergado 
unas jomadas sobre Energías 
Alternativas en el Tejido In­
dustrial organizadas por la 
Confederación Provincial de 
Empresarios de esta provin­
cia (COPEG) en la que se ha 
explicado a los asistentes las 
posibilidades que ofrece 
nuestro país para el desarro­
llo de la energía solar, foto-
voltaica y eólica. 

El técnico de estas joma­
das, Ricardo Martos, en de­
claraciones a nuestro sema­
nario asegura que las sub­
venciones de la Unión Euro­
pea para la implantación de 
este tipo de energías se mue­
ven entre una horqidlla del 

Invertir en energías alternativas 
tiene ayudas de hasta el 60% 

La Confederación de Empresarios de Quadalajara organizó 
una jomada sobre energía solar, térmica y eólica 

30 y el 60% de la inversión re­
alizada. El año pasado, por 
ejemplo, en el caso de Casti­
lla-La Mancha las subvencio­
nes en la instalación de estas 
energías fue del 50%. 

En relación al tema de las 
subvenciones, Martos desta­
caba que en España no se 
gasta todo el dinero que Eu­
ropa destina a este fin. 

En este sentido, añadía 
que España siendo uno de 

los países con más sol de to­
da Europa es el que menos 
utiliza esta energía limpia. 
Como ejemplo, aseguraba 
que en Grecia el 96% del 
agua sanitaria se calienta con 
energía solar así como que 
Finlandia, Noruega, Norte 
de Rusia y Canadá son otras 
de las zonas que suelen utili­
zar energías limpias. 

Los problemas son dos: la 
legislación pendiente de 

aprobarse y, por otro lado, 
que se devuelve el dinero a la 
Unión Europea porque no lo 
usamos. 

Desde el punto de vista 
de este técrtíco, las grandes 
compañías eléctricas presio­
nan para evitar que la pro­
ducción de energía por parti­
culares pyeda ser luego ven­
dida a estas compañías, con 
lo cual se ahorraría en el país 
el cor«umo de la energía im­

portada. Este punto se en­
cuentra regulado en una Ley 
del 31 de diciembre del 98 a 
la que que todavía le queda 
pendiente la publicación del 
Reglamento Eléctrico que fa­
cilitaría esta venta. 

Martos explica que un 
empresario que quiera ini­
ciarse en el uso y puesta en 
marcha de iniciativas que 
utilicen estas energías puede 
plantearse hacer un pequeño 

proyecto a modo de prueba o 
uno grande que contaría con 
una mayor subvención pero 
que tendría mayor complica­
ción, también. 

Una fórmula sencilla se­
ría, por ejemplo, sería utilizar 
el sol para el proceso de ca­
lentar un fluido, en el que el 
retomo de la inversión sería 
de 3 a 5 años. 

Un proceso de genera­
ción de energía eléctrica, 
por otro lado tiene un retor­
no de la inversión más largo 
de 8 a 10 años. 

De cualquier forma Mar­
cos insiste en la bondad de 
estas energía al señalar que 
no tienen mantenimiento y 
su vida de uso es normal­
mente entre los 30 y los 40 
años. 
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La localidad de Torijâ ^ 

Guadak^am contaiá con una planta 
de tratamiento de residuos sólidos 
J.M. MIRANDA 

Guadalajara 

El pleno de la Diputación 
Provincial de Guadalajara 
ha aprobado estos días por 
unanimidad de todos los 
grupos políticos la aproba­
ción de un Consorcio para la 
gestión de los residuos sóli­
dos urbanos en la provincia 
de Guadalajara. También se 
aprobó con el apoyo de 
todos los grupos políticos, el 
proyecto de estatutos por 
los que se regirá en un futu­
ro este Consorcio. A lo largo 
de estos días los municipios 
de la provincia 
o mancomuni­
dades interesa­
das podrán for­
malizar su 
ingreso en este 
órgano así 

como designar 
a sus respecti­
vos ""íep'résen-
tantes. 

La urgencia de realizar 
este proceso lo antes posible 
se debe, entre otros motivos, 
a la existencia de fondos de 
la Unión Europea, de ahí 
que se haya establecido una 
fecha tope para que munici­
pios y mancomunidades 
expresen su participación 
en el Consorcio, concreta­
mente se ha fijado para ello 
el 5 de junio, aunque según 
ha reconocido el propio pre­
sidente de la Corporación 

El presupuesto inicial de esta infraestructura que empezará su 
actividad en el 2001 se estima en 2*500 millones de pesetas 

Un consorcio se 
encarecerá de la 
gestión de esta 

planta y 

Provincial, Jesús Alique, los 

ayuntamientos que hasta 
esta fecha no hayan adopta­
do ningún acuerdo se 
podrán incorporar poste­
riormente aunque teniendo 
en cuenta lo que establecen 
los propios estatutos. 

El órgano encargado de 
la gestión se denominará 
"Consorcio para la gestión 
de residuos sólidos urbanos 
de la provincia de Guadala­
jara". Contendrán 37 artícu­
los y una serie de disposi­

ciones transi­
torias como 
estatutos por 
los que se ges­
tionará el tra­
tamiento y 
transporte de 
los residuos 
urbanos. 

:rf''¿üa«t(í"a-
los órganos de 

gobierno, habrá una asam­
blea general, comisión de 
gobierno, presidencia y 
vicepresidencia. La asam­
blea general la constituyen 
todos los ayuntamientos y 
mancomunidades de la pro­
vincia que hayan decidido 
incorporarse. La Diputación 
provincial tendrá 4 repre­
sentantes al igual que el 
Ayuntamiento, 2 Azuqueca 
de Henares y el resto de las 
localidades 1. 

Es previsible qué para la 

En el año 2005 todos los municipios tendrán que acometer la nomiativa de los residuos sólidas. 

tratamiento de primera quincena del mes 
de julio esté constituido 
dicho Consorcio y se firma­
ría con carácter más o 
menos inmediato un proto­
colo con la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La Man­
cha y se elaboraría el pliego 
de condiciones a la licitación 
antes de finalizar el año con 
lo que la planta de trata­
miento sería una realidad en 
el plazo de dos años. 

Para este primer bienio, 
en el que se prevé la cons­
trucción de la planta de tra­
tamiento y las plantas de 
transferencia, se ha contem­

plado una inversión estima­
da en los 2.500 millones de 
pesetas. La localidad de 
Torija, ubicada a unos 15 
kilómetros de la capital alca-
rreña, es uno de los puntos 
contemplados para la insta­
lación de dicha planta aun­
que no se ha concretado 
nada al respecto. 

En breve plazo, todos los 
ayuntamientos tendrán que 
cumplir lo que exige la nor­
mativa comunitaria con el 
reciclado de residuos, para 
lo cual ya no va a servir lo 
que se conoce como un ver­
tedero tradicional sino una 

planta de las características 
mencionadas. 

En el año 2005 todos los 
municipios tendrán que 
acometer esta normativa y 
•Jos municipios qoe ño pfdán 
incorporarse ahora, el pro­
blema que tendrán es que 
no podrán tirar los residuos 
al vertedero tradicional y 
todos tendrán "antes o des­
pués" que integrarse en este 
Consorcio. De todo la inver­
sión global de esta infraes­
tructura, el 85% aproxima­
damente lo aportará la 
Unión Europea y el resto los 
ayuntamientos. 

La Junta 
invertirá 1.600 

miUonesen 
tratar residuos 

en Albacete 
REDACCIÓN 

Toledo 

El Consejo de Gobiemo de 
Castilla-La Mancha ha autori­
zado un gasto de L600 millo­
nes de pesetas para la redac­
ción del proyecto, q'ecución 
de obra y explotación de un 
centro de tratamiento de resi­
duos urbanos en Albacete. 

El consejero de Presiden­
cia, Isidro Hernández Perli-
nes, ha explicado que con la 
construcción de esta planta, 
que beneficiará a un total de 
62 municipios de la zona 
norte de Albacete y sur de 
Cuenca, quedan cubiertas las 
necesidades en materia de 
reciclaje y compostaje de resi­
duos sólidos urbanos de estas 
zonas de la región. 

De este proyecto, que 
forma parte del Plan de Resi­
duos Sólidos Urbanos de Cas-

' 'tilía-IÍ«tón'¿fefáé'fentó-

que producen 107.000 tónéfi-

^m tfe ttóiatídfeta-tóó.>Sáétíih 
dijo, el Plan de Residuos, que 
comprendé'' iriVe/sióH^'áe 

más'd&'^:ei59 iki(fil^'Me 
^pe^t ísfa/á fó^^fóMíóíIó 
años, incorpora los concep>-
tos de reducción, reutUiza-
dón y reciclado de los resi­
duos. 

Con este plan, afirmó, 
Castilla-La Mancha Se incor­
porará "a la vanguardia"'de 
España en cUañ'tO á trata­
miento de residuos sólidos 
urbanos, que incorpora a las 
tecnologías más adecuadas 
con el medio ambiente. 

ÁNGELES S . INFANTES 
Ciudad Real 

El municipio de Villarru-
bia de los Ojos (Ciudad 
Real) se ha decidido a rei­
vindicar sus derechos 
dentro del Parque 
Nacional de las Tablas de 
Daimiel, uno de los prin­
cipales espacios naturales 
de acogida y habitat de 
pavos y aves de España. 
El parque cuya belleza 
natural y sus más de 
1.100 hectáreas encharca­
das atraen a miles de 
turistas, sobre todo en 
estas épocas de primave­
ra, está insertado funda­
mentalmente dentro del 
término municipal de 
dos municipios de Ciu-

Vilianrubia no asistirá a las reuniones 
dĉ l Patronato de las ty^ 

jBl equipo de gobierno del municipio ciudadrealeño ha tomado 
esta decisión ante la falta de consenso con Daimiel 

dad Real, Daimiel y Villa-
rrubia de Ibs Ojos. 

A pesar de que el nom­
bre no les acompaña, Villa-
rrubia de los Ojos cuenta 
con un 40% de la superfi­
cie de este paraje turístico 
que es conocido por el 
nombre del otro municipio 
que mayor porcentaje 
tiene dentro de este espa­
cio natural, Daimiel. 

El primer paso del equi­
po de Gobierno del ayun­
tamiento de Villarrubia de 
los Ojos fue reivindicar el 
cambio de nombre de este 
paraje, que según los habi­
tantes de Villarrubia debe­
ría llamarse "Parque 
Nacional de las Tablas de 
Daimiel y de Villarrubia", 
de momento la proposi­
ción no ha surtido ningún 

efecto y la denominación 
del parque sigue siendo la 
misma. El siguiente paso 
es dejar de asistir a las reu­
niones del Patronato del 
Parque Nacional. 

Esta medida la tomó el 
alcalde de Villarrubia y Su 
equipo de gobiemo hace 
ya unas semanas. Han ase­
gurado que no asistirán a 
ningún otro pleno del 

Patronato del Parque 
Nacional hasta que se 
celebre uno en el munici­
pio de Villarrubia. Es una 
forma de reivindicar sus 
derechos sobre este paraje 
natural. Y es que a pesar 
de que el municipio de 
Villarrubia es parte funda­
mental de este espacio 
natural nunca su nombre 
ha figurado ni en el nom­

bre del Parque Natural, ni 
en los centros de informa­
ción que existen dentro de 
los catálogos informativos 
donde se hace referencias a 
Daimiel, Valdepeñas y 
Ciudad Real como munici­
pios cercanos al parque 
natural y nunca se nombre 
Villarrubia de los Ojos. 

La lucha por reivindicar 
sus derechos y evidente­
mente los beneficios eco­
nómicos que puede traer el 
conocimiento del pueblo 
ha comenzado y el equipo 
de gobierno de Villarrubia 
no parece dispuesto a 
darse por vencido en una 
lucha justa por algo que, 
en gran parte, les pertene­
ce. 
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Se ofrece la posibilid̂ ^̂  

Expoqalidad acoge a 
cinco D.O. de la región 

MóNiCA MORENO 
C-LM 

Expoqalidad es un portal 
especializado en produc­
tos de calidad que acoge a 
cinco denominaciones de 
origen de Castilla-La 
Mancha, que ha nacido 
para dar ofrecer servicio a 
las necesidades de pro­
ductos de alta calidad, 
todos ellos con el certifi­
cado de denominación de 
origen. Entre las denomi­
naciones de origen que 
forman parte de Expoqa­
lidad se encuentran fir­
mas pertenecientes a 
Aceite Montes de Toledo, 
Queso Manchego, Valde­
peñas, La Mancha y Mén-
trida. 

Según el consejero 
delegado de Expoqali-

jd^d,, Gonzalo Lasa, este 
jptyeri pprtal, en fimciona-
miento desde el 6 de 

cicio recogiendo a 300 
.empresas de toda España. 
„ííastfi,,'el mpmento este 
portal acoge a 50 empre­
sas de alimentación, 
desde bodegas de vino 
hasta pequeños fabrican­
tes de queso manchego. 

"Castilla-La Mancha es 
una de los comunidades 
autónomas en las que 
más éxito ha tenido este 
portal y pretendemos ir 
incrementando nuestros 
clientes", comenta Gon­
zalo Lasa. 

Hasta el momento este joven portal presenta 
a 50 empresas del sector de la alimentación 

EXPOI¿ALIDAD.COM _ U ^ """"" ^ 

Castilla la Mancha 

Sit«»«i«m T«rri>erül 

CutilVLi UiicW ti n\ Ke^üi «xt í in y poco fotMt , it>Í7»4v «i «-Ic^rusii 4* K WiiiFihi 
It^ilrk, « ^ h mitii meiii'atxl4* t^Hatvtk. TJn cwtttffí Ih i in ionát\u fí»i«tri\,-nt^ttt« 
fihki ix [ainrf maihtoew.coio>«l J« h Coi<lille'f%C«ifrkl.«lftftMnIti«iiM,K i'»tnU/>Ktxy 
tocU^iiK 4t Tot«4e<. &n< illiir»« co-tfliti^vi K li«%4rvi»r(k yin. hs49evt*K%e\Üt^\firms4« 
h Ki}&t:l,\4«tT\i>yK4tÍGtx4nfi. 
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t a t r i m o k i o C « U « n l 
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fc^icíM uciAmieiiK. ftitcifUnKtit dH«^«c \ h i ^ r c i h m y el fulortft 
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Ac«rtfrUoi*»>d«X 

£Eéin»li 

Vvy iikcuiTliV J« lwCuii[h4«f fir^i«'t(pi«M«»iii?>U4iQ»lMm («i flklHcotM I 
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En el portal de Expoqalidad además de los productos se encuentra infonnadón de b reglón. 

En Expoqalidad se pertenece la firma. Ade-
ofrece la posibilidad del más en wivw. expoqali-
comercio electrónico ya dad.com presenta informa­

ción turísti­
ca y gastro­
nómica de 
las regiones 
e s p a ñ o l a s , 
recetas de 
cocina, un 
glosario de 
términos, o 

que se expo­
ne un esca­
parate de 
todos los 
p r o d u c t o s 
de las 
e m p r e s a s 
que están 
dentro del 
portal, ade­
más infor-

S^gúnLoso, 
GistíHorLa 

yíanchaesxmaáe 
las canmmáaáes 
enlascfuemás 
áátohatenido c o n s e j o s 

sobre como 
mación sobre la denomi- cortar el jamón. 
nación de origen a la que El objetivo de este por­

tal es relanzar el potencial 
comercial y los productos 
de las empresas, acogidas 
a Denominaciones de 
Origen de España, "lo 
que implica incluir las de 
Castilla-La Mancha, que 
afortunadamente cada 
vez van siendo más", 
añade Gonzalo Lasa. 

Las fábricas se anun­
cian en la tienda, pero es 
la Expoqalidad la que 
recibe el pedido, compra 
los productos a la fábrica 
y lo distribuye. 

Las pymes contairáii 
con un portal de las 
Cámaras en Internet 
Estará funcionando en seis meses 

y coYVtará con 35 áreas de servicios 
F. J . LLANA NIETO 

CLM 

Las Cámaras de Comer­
cio tienen previsto poner 
a disposición de todas las 
pequeñas y medianas 
empresas de España un 
portal en Internet, donde 
éstas puedan encontrar 
toda la información que 
necesiten en un determi­
nado momento. 

El proyecto todavía 
está en fase elaboración y 
hasta el momento tan 
sólo se ha firmado un 
acuerdo estratégico y de 
colaboración entre el 
Consejo Superior de 
Cámaras y la empresa 
Starmedia, con la partici­
pación de Emst&Young. 

Según explica a Econo­
mía y Empresas de Castilla-
La Mancha el responsable 
de Nuevas Tecnologías 
del Consejo, Javier Aba­
día, con este portal, las 
pymes van a poder acce­
der directamente a todo 
tipo de información a 
través de la Red, o bien 
con las Cámaras de 
Comercio. "En total -
añade- se han definido 
35 áreas de servicios dis­
tintas, dentro de las que 
se incluirán datos e infor­
maciones más amplias". 

El objetivo del Conse­
jo es que este portal de 

servicios en Internet esté 
disponible en un plazo 
aproximado de seis 
meses en todas las 
Comunidades Autóno­
mas. 

Las diferentes cáma­
ras regionales van a tener 
una participación activa 
en el proyecto, ya que se 
ha convocado un grupo 
de cada región que se 
encargará del asesora-
miento final del portal. 
En éste, las pymes van a 
poder encontrar, además, 
todos los servicios que 
ofrecen las diferentes 
cámaras de comercio. 

El desarrollo final del 
proyecto se realizará a' 
través de una especie de 
fundación creada ad hoc 
para el desarrollo de 
Internet a las pymes. 

En este portal está 
previsto que trabaje un 
número no inferior a 
veinte personas dentro 
de las cámaras. 

Por otra parte, el Con­
sejo Superior también 
está desarrollando el 
programa Prince, para el 
que se tiene previsto visi­
tar a 12.000 pymes de 
toda España con el objeto 
de realizar un autodiag-
nóstico de su situación 
de cara a las nuevas tec­
nologías. 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Grupo Gas Natural ha 
lanzado en Internet su 
nuevo v^ebsite corporativo, 
que ha sido rediseñado e 
incorpora tecnologías de 
programación de última 
generación. La renovación 
de la presencia del Grupo 
Gas Natural, que en Casti­
lla-La Mancha a través de 
Gas Castilla-La Mancha 
tiene unos 45.800 clientes, 
en Internet responde a los 
planes de la compañía para 
desarrollar una amplia 
gama de posibilidades de 
negocio y prestación de 
servicios a sus más de 6 

Gas Natural lanza su nuevo 
website corporativo en Internet 
El objetivo del grupo, que en CastúHa-La Mancha tiene más de 45.000 
clientes, ha sido canalkp^ la información de manera directa cí púbUco 

millones de clientes a tra­
vés de la Red. 

El nuevo website del 
Grupo se presenta con una 
programación realizada en 
Macromedia Flash, una 
herramienta que permite 
ofrecer imágenes y textos 
.*ip animación, y un men­
saje de audío. Ofrece, ade­
más, aplicaciones en Appel 
Java y Java Script, y está 

optimizado para visuali­
zarse con navegadores 4.0 
y sup>eriores. 

La página web del Grupo 
Gas Natural en Internet ha 
sido rediseñada con el obje­
tivo de canalizar la informa­
ción de manera directa y efi­
caz a los diferentes públicos 
de la compañía (clientes, 
accionistas, inversores, 
periodistas, público especia­

lizado...), así como facilitar 
la navegación a través de 
todos sus espacios. En este 
sentido, cada una de las 
nueve áreas temáticas del 
website dispone de una 
homepage propia que facili­
ta el acceso rápido a todos 
sus contenidos a través de 
herramientas muy intuiti­
vas. 

Los usuarios pueden 

encontrar en la nueva pági­
na web una completa infor­
mación institucional conve­
nientemente actualizada y 
también todo lo que preci­
san saber sobre los servicios 
que prestan las empresas del 
Grupo. Datos útiles para los 
accionistas e inversores, 
ofertas de empleo, y las últi­
mas informaciones ofíciales 
hechas públicas por la com­

pañía, son otros contenidos 
de interés para el usuario, 
que se completan con docu­
mentación específica de con­
sulta y otros servicios de 
valor añadido. Además, el 
website dispone de siete 
buzones de correo electróni­
co para facilitar y fomentar 
la comunicación entre los 
usuarios y la compañía. 

El nuevo diseño ha per­
mitido reducir el peso en 
kilo bytes de la página web 
en casi un 40% favoreciendo 
de esta manera la introduc­
ción de nuevos contenidos y 
reduciendo a la vez el núme­
ro de archivos a la mitad, 
con lo que se agiliza la velo­
cidad de navegación. 
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El restaurâ ^̂ ^ 

Hotel Santa Cruz, confort 
en el corazón de La Mancha 

ALICIA SÁNCHEZ 

Ciudad Real 

Enclavado en La Man­
cha, a las puertas del Pa­
so de Despeñaperros, 
justo en el corazón de 
una de las zonas cinegé­
ticas más ricas y abun­
dantes, en especial caza 
mayor y perdiz roja se si­
túa el hotel restaurante 
Santa Cruz, que toma el 
nombre de la localidad 
ciudadrealeña en el que 
se encuentra ubicado, 
Santa Cruz de Múdela. 

La construcción de 
este establecimiento es 
moderna y consta de edi­
ficio principal de 3 plan­
tas y bungalows con ga­
raje privado para sus 
huéspedes. 

Además dispone en 
sus instalaciones de un 
agradable restaurante y 
amplios salones climati-
zados muy indicados pa­
ra grupos de agencias de 
viaje, bodas, comunio­
nes, bautizos, convencio­
nes y todo tipo de cele­
braciones, donde se po­
drá degustarla especiali­
dad de esta casa que es la 
perdiz en escabeche, típi­
co plato de caza, que el 
hotel restaurante Santa 
Cruz ha sabido dar un 
toque especial y genui­
no. 

Dispone también de 
una amplia terraza-jar­
dín, parque infantil, con 
servicio de cafetería a-
bierto las 24 h. del día, 
lavado automático de tu­
rismos, venta de artícu-

Cuenta con 32 habitaciones y dos lujosas suites 
para sus visitantes provenientes de toda España 

p!̂ M I ¡^ 

Es uno de los divertidos y genuinos locales de Guadalajara. 

La Pasta, ingenio 
en la comida 

italiana 
El local prepara comidas para banquetes 
de empresas y tiene servicio a domicilio 

AL IC IA SANCHEZ 

En la imagen, la tachada del hotel, situado en Santa Cruz de Múdela. 

los de regalo como pro­
ductos típicos de la re-
gión y muy especialmen-
te uno de 
los pro­
ductos por 
el que se 
conoce en 
toda Espa­
ña esta lo-
c a l i d a d , 
como son 
sus nava­
jas, junto a 
las de Al­
bacete, de fama interna­
cional. 

^2i) 
Dispone de una 
amplia terraza, 
jardín, parque 

infantil y servicio 
de cafetería las 24 

horas del día 

Todo ello es completa­
do con una amplísima 
zona de aparcamientos, 

5.000 me­
tros cua­
drados. 
Hotel San­
ta Cruz 
dispone de 
veintiséis 
habitacio­
nes y dos 
l u j o s a s 
suites, to­
das dota­

das con calefacción, baño 
completo, hilo musical. 

teléfono y aire acondicio­
nado, para disfrutar de 
un total confort por parte 
de sus huéspedes, que 
vienen desde todos los 
puntos de España. 

El restaurante-hotel 
Santa Cruz está situado 
en la Autovía Madrid-
Cádiz (nacional IV) Km. 
217 con accesos desde 
ambos sentidos. 

Hotel SanU Cruz 
Madrid-Cádiz Km. 217 
Santa Cruz de Múdela 

Ciudad Real 

Guadalajara 
En elTestaurante La Pas­
ta, especializados en co­
mida italiana, el visitan­
te puede elegir pizzas, 
riquísimos platos de 
pasta, carnes de la tierra, 
postres y acompañarlo 
todo con los vinos de la 
.lwadfi&'áiil%il§..esta,sapa. 

El restaurante, que se 
encuentra en la capital 
alcarreña, ofrece además 
la posibilidad de prepa­
rar su amplia lista de 
platos lo mismo para un 
simple cumpleaños que 
para una celebración de 
una empresa...Y como 
siempre con la calidad, 
simpatía, buen servicio 
y presteza que le carac­
teriza a este restaurante. 
Las recetas son importa­
das directamente de los 
sabores de la cocina ita­
liana, a través del paso 
de la tradición de padres 
a hijos. 

Cuenta también con 
un servicio a domicilio y 
prepara cualquier even­
to, siempre que se con­
trate con menos de 24 
horas de anticipación. 

Además, según seña­
laba su gerente^gfida día 
el restBiK ânjte-r§||§§@ a la 
disposición del cliente 
un rico menú¿4sj,4}3 por 
1.000 pesetas, que finali­
zará siempre co^\ una 
invitación a un chufiito 
de licor como atención al 
cliente. En el menú del 
día se puede elegir entre 
dos primeros platos dos 
segundos y además vi­
no, pan, postre o café. 
Entre ellos está desde el 
cocido madrileño hasta 
lasaña verde, spaguetis, 
macarrones, entrecot o 
escalopines al limón. 

La Pasta 
Boixeareau Rivera 53 

19001 Guadalajara 
Telf. 949 21 58 68 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
FORAAA DE PAGO 

I DE CASTILLA-LA MANCHA B l 

RECIBO BANCARIO 
PRECIO ANUAL: aOOO I 

I I TnlAn banca r i o 
I I G i r o o t ransferencia 
I I Domic i l iac ión banca r i a 

N O T A : Esta suscripción tondró carácter anual, salvo orden «xprvsa an contra, sin la cual quedará automáticamente renovada. 

Banco o C a j a d a Ahorros 

Of ic ina 

N o m b r e del titular 

C I F / D N I 

Dirección 
Población Telf.: 

Firma a u t o r i z a d a 

M u y S e ñ o r m f o : Le r u e g o s e s i r va ca rga r e n mi 
Cuen ta Corr iente / L ibreta d e Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

KHTIDAD OFicxm D C HB CUBMIA 

t^ Si Vd. desea suscribirse por correo, reiler\e este cup&i y envíelo a: 
E C O N O M Í A Y EMPRESAS. Apartado de Correos, 139. Cuenca. 

Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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• Ferias 

•FERIA DE CONERaO 
ELECTRÓNICO 
Fecha: Del 6 al 8 de junio 
Sector: Nuevas 
tecnologías 
Lugar Palacio de Exposi­
ciones y Congresos de 
Madrid 

•EXPOCONSTRUCCIÓ 
Fecha: Del 9 al 11 de 
junio 
Sector Feria Interna­
cional de la construcción 
y obras públicas. 
Lugar: Reus 
(Cataluña) 

•NAQUIMARKET 
Fecha: Del 14 al 17 de 
junio. 
Sector Salón 
Internacional de la 
Maquinaria Usada. 
Lugar Fira de Barcelorra-
Recinto Ferial Montjuic 

•1EXCARE 
IN1ERNACI0NAL 
Fecha: Del 18 al 22 de 
junio 
"Sécftir: Mercado mundial 
para el cuidado de los 
táctiles 
Lugar: Frankfurt 

••••]' (Alemania) 

• CURSO; Contratación Laboral 

• Libros 

VARIOS 

AEDA GEsnóN 

MADRID 

Esta obra ohece un balan­
ce sobre las privatizacio­
nes llevadas a cabo en 
diferentes países, con la 
inteiKión de poder res­
ponder a interrogantes 
como: ¿Cuál ha sido el 
argumento principal de 
los gobiernos que las han 
impulsado? ¿Se han cen­
trado en empresas públi­
cas con dificultades eco­
nómicas y/o pérdidas 
poco justificables? ¿Cuál 
ha sido su verdadero 
objetivo? ¿Han sido y son 
las privatizaciones una 
tendencia más táctica que 
ideológica, una moda de 
poh'tica económica, o for­
man parte de un proceso 

Dirigido: Trabajadores que no dependan de la administración 
Fecha: Del 5 al 14 de junio. 
Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas. 
Duración: 24 horas lectivas. 
Modalidad: Presencial. 
Información e Inscripciones: Cámara Oficial de Comercio e Industria de Toledo. 
Lugar de celebración: Centro de Formación de la Cámara de Comercio de Tole­
do. Avda. Reyes Católicos s/n. Toledo 
Coste del Curso: Gratuito. 
Teléfono: 925 211 820 

• CURSO: Cómo afectará el euro a las tymes 

Dirigido: Trabajadores que no dependan de la admiiüstración. 
Fecha: De 19 de junio al 27 de junio. 
Duración: 20 horas lectivas. 
Horario: De lunes a viernes, de 19 a 22 horas. 
Coste del curso: Gratuito . 
Información e Inscripciones: Cánura de Comercio e Industria de Toledo 
Centro de Formación. Aveiüda Reyes Católicos s/n. Toledo 
Lugar de celebración: Toledo. 
Teléfono: 925 2118 20 

• CURSO: PatrcMu ê de calzado 
Dirigido: Á profesionales ideí sector del calzado. 
Inicio: Definir por cupos 
Duración: 40 horas lectivas. 
Promueve: Forcem. 
Coste del Curso: Gratmto. 
Información: Interesados llamar a la Federación Empresarial de Castilla-La Man­
cha. 
Lugar de celebración: Toledo> Albacete y Ciudad Real. 
Teléfono: 925 25 49 83; 967 52 28 19; 926; 25 44 00 

MADRID 

TECMA 

Fecha de celebración: 
Del 13 al 16 de junio 

Sector: 
La gestión de los servicios técnicos así 

como ios profesionales ligados al 
urbanismo y al medio ambiente 

Lugar: 
Parque Ferial Juan Carlos I 

Estación Campo de las Naciones 
(Madrid) 

Teléfono: 91 722 51 80/50 00 
E-maiI:infoifema@ifema.es 

MADRID 

SALÓN DEL VEHÍCULO DE OCASIÓN 

Fecha de celebración: 
Del 18 al 27 de junio 

Sector: 
En esta feria se presentan ios últimas 

novedades de los vehículos de 
ocasión del país. 

Lugar: 
Parque Ferial Juan Carlos I 

Recinto IFEMA 
Madrid 

Organiza: 
líema 

Teléfono: 91 722 51 80 /50 00 
e-mail: infoifemá@ihféma.es 

www.ifema.es 

ECONOMÍA 
Las privatizacknes 

de 

entiesas 

LASPffiVATlZAaONES 
DE EMPRESAS 

í \ t>\C.I.Sll(í \ 

de cambio más general?. 
Este libro ha sido ganador 
de un accésit del premio 
Eada.índice. El autor con­
templa en la introducción 
el fwrqué de las privatiza­
ciones abordando el tema 
en España con a través de 
Gustau Folch, en Gran 
Bretaña Jordi Celma y 
Joaquim Veigés, en Frarv-
cia Caries Gispert y Petra 
Sáiz y en Austria con 
Magda Sola. Estudia las 
privatizaciones como 
fenómenos en otros paí­
ses occidentales -Pafees en 
vías de desarrollo -Países 
en tránsito a economías 
de mercado antiguos 
«países del Este». 

FINANZAS 
Conocer 

los fondos 

de Inversión 

JOSÉ CASADO 

AGENDA 2000 
MADRID 

Los fondos de inversión 
se ha convertido última­
mente en una verdadera 
alternativa para el inver­
sor, gracias a la excelente 
combirtación de rentabi­
lidad, riesgo y liquidez. 
En este libro se explica 
su funcionamiento de 
una forma muy práctica 
y con ejemplos. Además, 
se exp>one su fiscalidad y 
se comparan los fondos 
con otras alternativas de 
inversión. En sus conte­
nidos aborda los activos 
financieros, el concepto 
y su clasificación, la fis­
calidad y describe los 
financieros. más comu­
nes. Continúa con el 

concepto de obligacio­
nes y bonos, así como 
fondos públicos, paga­
rés y letras, títulos hipo­
tecarios, planes de ĵ ubi-
lación, planes y fondos 
de pensiones para pasar 
al comentario de las 
acciones. En otro de los 
apartados el autor des­
cribe las instituciones de 
inversión colectiva, la& 
reglas principales de 
funcionamiento para 
pasar a describir poste­
riormente todos y cada 
y cada uno de los pro­
ductos descritos ante­
riormente con mayor 

. profundidad para cono­
cer su funcionamiento. 

EMPRESA 
Gestióo 

de 

reimiaiies 

ÓSCAR ELVIRA 

GESncm2000 
MADRID 

Por definición, una reu­
nión exige: - una adecua­
da planificación previa 
(tanto de materiales 
como de temas) - la par­
ticipación de todos los 
asistentes - un resultado 
concreto y mesurable 
Este libro pretende pre­
sentar todos los detalles 
que hay que tener en 
cuenta, con la finalidad 
d ser, no sólo eficientes 
sino también eficaces, 
destinando los recursos 
y el tiempo necesario. 
Así, se exponen los 
métodos para: - lograr 
mejores resultados, -
dirigir las reuniones, y -
satisfacer las necesida­

des de los asistentes. 
Abordar el tema de las 
reuniones es indispensa^ 
ble para todo directivo 
que pretende lograr los 
objetivos mediante la 
fuerza del equipo. En 
definitiva, organizar reu­
niones es pasar de la 
época del jefe desborda­
do a la del equipo eficaz. 
En el libro el autor abor­
da los temas de la habili­
dad directiva necesaria: 
el conocimiento de las 
técnicas de reuiüones, los 
tipos de reuniones, pla­
nificación de reuniones, 
etapas de una reunión 
bien estructurada y obje­
tivos de una reunión. 
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Nombres propíos 
Juan Luis Colu), 

Qerente de Estofx:ar 

El gerente de la firma toledana Estop­
ear, Juan Luis Calvo, ha remodelado 
recientemente su negocio de topografi'a 
y cartografía ampliando instalaciones y 
servicios. El nuevo local cuenta con 300 
metros cuadrados, que incluyen una 
genuina tienda donde los profesionales 
de este sector podrán comprar carto-

grañ'a especializada, aparatos de medición, guías de 
Castilla-La Mancha y un nuevo servicio de reprografía 
adaptado a sus necesidades. 

lS¡arciso Qarcíat 
Dtor, Financiero Extransa > Forcasa 

El grupo de empresas conquense Ex tran­
sa y Forcasa, cuyo director financiero es 
Narciso Garda, está avanzando en la fa­
bricación de nuevos productos, orienta­
dos a facilitar la construcción de naves in­
dustriales. Extransa facturó en el 99 en 
tomo a los 600 millones de pesetas, y For­
casa 800 millones. El mayor crecimiento 

lo experimentó Forcasa que introdujo la placa alveolar en el 
mercado casteUano-manchego. 

Luis Arroyo, 
Rector de Ja Universidad de C'LM 

El rector de la Universidad de Casti­
lla-La Mancha, Luis Arroyo, ha pues­
to en marcha en dicha institución la 
Oficina de Búsqueda de Empleo y 
Motivación Empresarial, en colabora­
ción con la Federación Empresarial 
Toledana. El objetivo de la Oficina, 

donde todos los alumnos podrán ir a solicitar infor-
nución es que el universitario cree su propia empresa. 

Antonio Cano, 
Gerente de Embutidos El Conchel 

Embutidos El Conchel espera incrementar su vo­
lumen de ventas para el presente año en cerca de 
un 34%, según afirma su gerente, Antonio Cano, 
gracias a la apuesta por los productos elabora­
dos, de los que comercializa cincuenta clases di­
ferentes por todo el territorio nacional a través 
de su propia red de distribución. En el pasado 
ejercicio la empresa cambió su imagen corporati­
va para incrementar sus ventas. 

EulaÜo Chirveches, 
Qerente de Eukúio Chirveches S*L, 

Eulalio Chirveches ha comprado la empresa sal­
mantina Jamones Marcos Serrano, que se encon­
traba en suspensión de pagos. Según explica el 
gerente de la empresa compradora, Eulalio Chir­
veches, el precio final de la operación rondará 
los 1.100 millones de pesetas, en los que se in­
cluye tanto el activo como el pasivo de la em­
presa salmantina. Eulalio Chirveches S.L. se de­
dica a la elaboración de quesos. 

Ángel Nicolás 

Presidente de Fedeto 

^̂ Lo ideal seiia la integración 
de Fepemta en Fedeto" 

F. J . LLAMA NIETO 

Toledo 

El pasado 29 de mayo la Asam­
blea General de Fedeto nombró a 
Ángel Nicolás como nuevo pre­
sidente, en sustitución de Fer­
nando Jerez. El acercamiento a 
la Federación de Empresarios de 
Talayera y la creación de un Pa­
lacio de Congresos en Toledo son 
algunos de los principales objeti­
vos que se ha fijado Ángel Nico­
lás para los próximos cuatro 
años. 

Pregunta: Entre sus line­
as de actuación como nuevo 
presidente de Fedeto está el 
abrir delegaciones para acer­
car más la Federación al em­
presario de la provincia. 
¿Tiene ya pensado dónde 
van a abrirlas? 

Respuesta: Todavía es 
muy pronto para determi­
narlo. Nosotros tenemos un 
plano geográfico que vamos 
a ir estudiando, sobre la base 
de que nuestro objetivo es lle­
gar a través de delegaciones 
a los núcleos de población 
donde más empresas haya y 
así evitarles los desplaza­
mientos. No obstante, sí pue­
do decirle que un lugar don­
de vamos a ampliar nuestra 
presencia es en la Meseta de 
Ocafia, ya que aunque tene­
mos sede en Quintanar que­
remos ampliarlo al abarcar 
ésta numerosas poblaciones. 

R- La apertura de delega­
ciones, ¿significa que algu­
nas zonas de la provincia es­
tán desatendidas por la Fe­
deración? 

R.- No, todo lo contrario. 
Las delegaciones surgen por­
que previamente se ha gene­
rado la necesidad, cuando 
hay empresarios de ciertas 
zonas que se van asociando. 
Lo que queremos es que, fwr 
ejemplo, cuando se quiera 
montar un determinado cur­
so se pueda dar permanente­
mente e incluso ampliando 
materias, algo que sólo se 
puede conseguir si tienes ins­
talaciones propias. 

R- Otro de sus objetivos 
es el acercamiento a los em­
presarios de Talavera, algo 
que ya intentó su predecesor 

"Nosotros no queremos 
quitarles el protagonismo 
ni modificar sus estatutos 

de funcionamiento" 

de Fedeto en los próximos cuatro años. 

en el cargo. Femando Jerez. 
¿Puede decimos qué actua­
ciones concretas va a llevar a 
cabo para conseguirlo? 

R.- Como primer acerca­
miento tenemos previsto pe­
dirle al presidente de Fepem­
ta, Jesús García Moya, una 
entrevista para explicarle 
cuáles son 
nuestros objeti­
vos, para que 
valore la nece- "La necesidad 

sidad de representación úni­
ca. 

P.-Usted no se ha cansado 
de alabar la labor realizada 
por Femando Jerez e incluso 
ha señalado que su deseo es 
continuar con la línea segui­
da por éste. Sin embargo, 
¿en qué va a ser diferente 

Ángel Nicolás? 
R.- No se trata 
de alabar por 
alabar. Tengo 

sidad o no de pgra un Palocio «1"^ <i«^ since-
unir fuerzas, ya J p c«e M ramente que ca-

Exposiciones ya 
existe en 

que nosotros 
no queremos 
quitarles el 
protagonismo 
ni modificar 
sus estatutos 
de funcionamiento. Lo que 
pretendemos es unificamos 
de alguna manera...El paso 
ideal sería una integración de 
Fepemta en Fedeto. 

R- ¿Y lo ve posible? 
R.- Hay que hablar. Aquí 

ha habido muchas posturas 
con muchos temas: laborales, 
sindicales, jurídicos, fiscales, 
etc, en los que había posturas 
muy enfrentadas y al final 
con el buen andar juntos se 
van limando asperezas y se 

Toledo" 

da cosa que ha 
hecho Femando 
es la misma que 
yo hubiera he­
cho en esa situa­
ción. Considero 

que aquello que no se ha rea­
lizado desde la Federación se 
debe sencillamente a que no 
ha habido tiempo material 
para hacerlo. Respecto a la 
impronta, el tiempo será el 
encargado de analizar qué ha 
dejado Ángel Nicolás como 
presidente. 

R- ¿Y cuál es el rasgo que 
le define? 

R.- Yo soy ante todo una 
persona muy humanista. Mi 
primera visita con los sindi-

va viendo que hay una nece- catos va a ser en su sede, por­

que así lo he hecho siempre. 
Quiero dq'ar muy claro que 
estoy abierto a todo, que la 
postura que hay que de­
fender aquí es la de los em­
presarios y que de aquí no se 
va a bajar ni un ápice. Sin em­
bargo, ésto no quiere decir 
que con las personas no pue­
da ser de otra manera. 

R- La primera actuación 
llevada a cabo por usted tras 
ser nombrado presidente hd 
sido la creación de im depai^ 
tamento sobre prevención 
de riesgos laborales. ¿Signi­
fica ésto que las empresas 
toledanas están peor prepa­
radas que el resto en esta 
materia? 

R.- Nd/és-inasfcídd'iéitifeí 
este servicio no existe ért HÍH-Í 
guna otra federación provin-
eial de Castilla-Lá Mahchd. 
Yo creo que como empresa­
rios tenemos que incidií tnás 
en este tema, ya qüe'téhfefiflfe 
bastante avanzados otros te­
mas como los fiscales, jurídi­
cos, laborales, sociales, de ca­
lidad, de comercio exterior, 
que están más desarrollados. 
En este primer año me gusta­
ría profundizar mucho en la 
materia de prevención de 
riesgos laborales, porque es 
una cuestión que nos afecta a 
todos, empresarios o no. La 
única forma que tenemos de 
exigir a los trabajadores es 
cumpliendo la Ley sobre Pre­
vención. 

R- Uno de los retos que 
asume es la creación de im 
Palacio de Congresos en To­
ledo. ¿Cree que la dudad 
tiene infraestructura sufi­
ciente para éste? 

R.- Toledo tiene un núme­
ro de camas insuficiente. Sin 
embargo, ¿que creamos pri­
mero, la infraestructura nece­
saria para el Palacio o crea­
mos este último para que se 
cree la necesidad de las infra­
estructuras? Yo pienso que el 
primer paso es empezar a ha­
blar seriamente de un Palacio 
de Congresos y Exposiciones 
y un recinto ferial en condi­
ciones, ya que de hecho, la 
necesidad para un Palacio ya 
existe en Toledo. 
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