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ÍAS 
Del 6 al 12 de julio de 2001 

De los 4>5 míUones de jieĉ ^̂ ^ 

El 87% de la producción nacional 
de mosto inrocede de la iregión 

Once empresas casteUarw^manchegas Desde el sector se apuesta por crear una 
coticerttran este tipo de actmáaá interprcfesional de Castíüa-La Mancha 

Las empresas dedicadas ciones los consideren co- de mosto en España con provincias ya que en de una Interprofesional 
al mosto quieren dejar de 
ser el "patito feo" del sec­
tor vitivinícola y para ello 
piden que las administra-

mo un sector indejjen-
diente y reciba más apo­
yos. Castilla-La Mancha 
es líder en la producción 

3.900.000 hectolitros que 
elaboran once empresas. 
Estas once empresas es­
tán repartidas por cuatro 
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Guadalajara no existe 
ninguna dedicada a este 
fin. Otra de las apuestas 
del sector es la creación 

del Mosto en Castilla-La 
Mancha, ya que a nivel 
nacional se constituyó re­
cientemente. 

El pago por 
Impuesto de 

Sociedades fue 
de casi 39.000 

millones 
Las empresas castellano-
manchegas ingresaron en 
las arcas del estado 38.907 
millones de pesetas en con­
cepto de Impuesto de So­
ciedades, según los últi­
mos datos disponibles y ya 
cerrados. El número de 
empresas que cotizaron 
por este impuesto fue de 
41.127, de las que el 90% 
fueron sociedades lirtüta-
das y el resto sociedades 
anónimas. Tras la petición 
de reforma de este grava­
men por parte del tejido 
empresarial, el Gobierno 
sólo ha anunciado que su 
modificación será en 2004. 
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Alcatel de Toledo no está 
dentro del plan para el 2001 

La factoría de Toledo no está in­
cluida en el primer Plan Estratégi­
co de Extemacionalización de la 
multinacional Alcatel que se desa­
rrollará este año, segiin informa­
ron los representantes de la em­
presa a los sindicatos. Lo que no se 
ha descartado todavía es que no 
esté en el otro plan que se llevará a 
cabo en el año 2002. Según infor­
mó a este semanario el secretario 
regional de CC OO, Juan Antonio 
Mata, en esta primera fase se ven­

derán 50 plantas de la multina­
cional francesa que están reparti­
das por todo el mundo. Represen­
tantes de los trabajadores de los 
tres centros que Alcatel tiene en 
España se reunieron en la tarde 
del jueves, 5 de julio, con la em­
presa, en las que se les infomtó de 
esta decisión. A partir de ahora, 
ambas partes se reunirán periódi­
camente para ir conociendo cómo 
se está llevando a cabo el proceso 
de extemalización. 
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Más de 120 empresas se 
acogen ya a Ecovidrio 

Un total de 121 empresas de la 
región están acogidas en el Sis­
tema Integral de Gestión (SIG) 
de Ecovidrio, que tiene por fi­
nalidad la recuperación y reci-
clado de envases de vidrio. Se­
gún los datos oficiales de esta 
entidad, 105 de estas empresas 
pertenecen al sector vitiviníco­
la, 4 al de bebidas espirituosas 
y otra es fabricante de cerve­
zas. Las 7 restantes están en­
clavadas en otros sectores pro­

ductivos. Por provincias, el 
mayor porcentaje de empresas 
adheridas se encuentran en 
Ciudad Real. La tasa media de 
reciclado por habitante y año 
española es de 8,2 kilos mien­
tras que en la región castella-
no-manchega es de 2,2 kilos. 
Ecovidrio está firmando con­
venios para la recogida de vi­
drio en diversas provincias de 
la región con entidades e insti­
tuciones. 

QUE ES 
NOTICIA 

12 
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ElPiESiS 

Compost de Setas 
k Mttndmeta tendrá 

un laboinUorio 
Compost de Setas Man-
chuela tiene previsto 
montar en breve un labo-
torio para investigar en 
todas aquellas cuestiones 
relacionadas con el culti­
vo de la seta. 

11 FéiixSoíís 
duplicará su 
producción 

La empresa valdepeñera 
Félix Solís Hene previsto 
duplicar este año su prtj-
ducción de vino gracias a 
la puesta en marcha de 
dos nuevos proyectos que 
suponen una inversión de 
más de 2.220 millones. 

Frefahricadas 
Jotni prevé 
trasladarse 

La firma almanseña Prefa­
bricados Jomi tiene previs­
to cambiarse a nuevas rta-
ves en un plazo de un año 
y medio. Las nuevas insta­
laciones están en el polígo­
no El Mugrón. 

IJ Las ventas de 
Artevi crecieron 

un 2,1% 
Puertas Artevi oeld>ró ha­
ce unos días la junta gene­
ral de accionistas en la que 
se aprobaron las cuentas 
del año pasado. Las ven­
tas netas ascendieron a 
9.340 millones, un 2,1% 
más que el año anterior 

15 JMS Consultores 
comtrubráuna 

JMS Consultores tiene 
previsto coi\struir una re­
sidencia para la Tercera 
Edad en Móndejar (Gua­
dalajara) que contará con 
40 habitaciones y dará 
empleo a unas 100 perso­
nas cuando terminen to­
das las fases. 
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/ ECONOMÍA Y EMPRESAS 

CARTA EDITORIAL 

El Impuesto 
de Sociedad 
y su reforma 

Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

El Impuesto de Sociedades siempre ha estado 
dentro del paquete de gravámenes que el ac­
tual equipo de Gobierno del país ha asegura­
do que se va reformar, pero a estas alturas to­
davía no se ha especificado ni cómo ni en qué 
sentido. Pero por si esto fuera poco, la peti­
ción empresarial de que se redujera este im­
puesto parece ser que no será atendida, por lo 
menos de momento, según ha asegurado el 
director general de Tributos en un seminario 
que ha tenido lugar en Santander. 

Este representante del Ministerio de Ha­
cienda ha afirmado que sobre este impuesto 
se realizará una "revisión técnica" y que des­
de este Departamento se considera que el ci­
tado impuesto está funcionando bien. 

Con esta declaración viene a echar un jarro 
de agua fría a las peticiones empresariales so­
bre una rebaja del tipo impositivo y del coste 
para las sociedades que supone esta carga fis­
cal. 

Así las cosas, lo único que se ha hecho pú­
blico sobre la reforma del impuesto hasta aho­
ra es que se realizará en el año 2004, año elec­
toral, si las cuentas no me fallan, por lo tanto 
es muy posible que quizá se consiga alguna 
de las aspiraciones empresariales en este sen­
tido. 

Está demostrado que la reducción de car­
gas fiscales para las pequeñas y medianas em­
presas tienen su correspondencia inmediata 
en la creación de más empleo. Una creación 
de empleo que nos beneficia a todos, porque 
acaba aumentando el consumo y generando 
riqueza económica. 

Pero mientras se aclara esta situación de si 
se atienden o no las petición de una revisión a 
la baja de este impuesto, los empresarios ten­
dremos que seguir haciendo frente a este gra­
vamen sin sabe con seguridad como nos afec­
tará el mismo a partir del año 2004. 

La claridad que debe utilizarse en este 
asunto brilla por su ausencia y puede que hu­
biera sido mejor no decir nada sobre la refor­
ma de este impuesto sin saber todavía cómo 
se va a hacer, porque lo único que han conse­
guido es crear expectativas al colectivo de py-
mes que no terminan de ver cumplidas. 

Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

VIERNES, 6 DE JULIO DE 2001 

La creación de empresas 
está de moda 

JAVTER GflfíciA RARGURÑO 
ECONOMISTA AXJDITGR DE CUENTAS Y SECRETARIO DEL COLEGIO DE ECONOMISTAS DE TOLEDO 

La creación de empresas está de 
moda. Quizá, valorando los datos 
fríos que ofrecen las estadísticas, 
no se detecte tal afidón en nuestra 
región, pero la materia atrae a to­
da una serie de instituciones pú­
blicas y privadas, empresas, aso­
ciaciones y otros organismos que, 
de una u otra manera, Uevan tra­
tando y fomentando el tema en 
los últimos años. En una revisión 
rápida por internet y los medios 
de comunicación he podido de­
tectar, entre otros: 

Universidades que tienen en­
tre sus programas de doctorado, 
alguno específico sobre la crea­
ción de empresas, orientado prin­
cipalmente a la formación e in­
vestigación en esta especialidad. 

Ferias especializadas en el tema, como 
el Salón de Creación de Empresas, que se 
ha celebrado redentemaite en. la Feria de 
Madrid, con el objetivo principal de in­
formar sobre todas las facilidades y he­
rramientas existentes en el mercado para 
los emprendedores que tratan de crear 
empresas. 

Comunidades Autónomas y Ayunta­
mientos, proporcionando ayudas y sub­
venciones a empresarios que crean nego­
cios, así como ayudas a sociedades de ca­
pital-riesgo que invierten en empresas de 
nueva creación. 

Viveros de empresas, al amparo de 
instituciones públicas y asociaciones o 
fundaciones privadas, que se suman al 
esfuerzo de fomentar la creación de em­
presas ayudando a las compañías reden 
creadas a compartir los gastos iniciales 
con otras y asesorándolas en las primeras 
decisiones que han de tomar los nuevos 
empresarios. 

Cursos de formación en creadón de 
empresas, como el que se ha organiza­
do en estos días por el Colegio de Eco­
nomistas de Toledo, con carácter gra­
tuito para el alumno. 

En nuestra región la creadón de em­
presas no es menos importante. Con 
99.423 empresas activas en el año 2000 
(Dato exh-aído del Dirce), somos la sépti­
ma región con mayor número de empre­
sas. Más de la mitad de éstas no tienen 
asalariados y del resto, un alto porcentaje 
tienen entre 1 y 2 empleados. Estos datos 
revelan la importancia de informar, for­
mar y fomentar todo el proceso de crea­
dón de empresas, dado que nuestro teji-

Javier García Bargueño 

do empresarial se nutre, prindpalmente, 
de pequeñas unidades empresariales y 
no de conglomerados o compañías mul-
tinadonales que tienen previamente una 
experiencia y formadón sufidente en es­
tos temas. Formar a nuestros emprende­
dores para que tomai sus decisiones ba­
sadas en estudios más formales, ayudará 
a que negodos rentables no fracasen por 
falta de experienda, y evitará que esfuer-

^ ^ 

CasttHg-La Mancha es 
la séptima re^^ en 
número de empresas 

activas con 99.423 en el 
año 2000 según datos 

del Dirce 

zos y recursos odosos se empleen en ne­
godos que, de antemano, se sabe que no 
llegarán a buai puerto. Las personas que 
comienzan a desarrollar una idea empre­
sarial ham de conocer algunos aspectos 
técnicos sobre la creadón de empresas. 

Los emprendedores tienen que tener 
daro, en una primera instancia, lo que 
quieren hacer, definiendo detalladamen­
te el tipo de negodo que se quiere co-
maizar. Estos nuevos empresarios deben 
especificar quién formará parte del pro­
yecto, quienes achiarán como promoto­
res, quienes como capitalistas, quienes 
como simple ayuda extema al proyecto. 

Para empezar a implementar la idea 
se puede usar una herramienta muy útil: 

el plan de empresa. Este plan de 
empresa será el mapa de carrete­
ras que los partídpantes en el ne­
godo han de dibujar, plasmando y 
desarrollando el proyecto. El plan 
de empresa contendrá aspectos 
tan importantes como los objeti­
vos generales del proyecto empre­
sarial, las características del pro­
ducto o servido, el mercado al que 
se quiere llegar, la competencia 
que habrá en dicho mercado, las 
barreras de entrada con las que se 
encontrará el producto, la legjsla-
dón aplicable a la actividad, el 
marketing que se utilizará para 
dar a conocer el producto (espe-
dalmente cuando éste sea de nue­

va creadón), el predo al que se 
venderá, la forma de produc-

dón y distribudón, los recursos humanos 
que necesitará la empresa para fundonar 
correctamente, la fiscalidad que soporta­
rá el negodo, etc. 

Una vez realizado el plan de empresa, 
tienen que acometer uno de los aspectos 
mas complqos en el proceso de la crea­
dón de las empresas: sistematizar y sinte­
tizar todo el plan de empresa anterior, re-
dudéndolo a un plan económico-finan-
dero en el que se estudia de forma nu­
mérica las necesidades finanderas y sus 
posibles fuentes de obtendón, el plan de 
inversiones y sus plazos de recuperadón, 
los resultados previsibles de la actividad 
e, induso, la situadón de la empresa en el 
futuro. 

Es en este plan económico-finandero, 
así como en temas fiscales, laborales, 
mercantiles y contables, donde los econo­
mistas aportamos nuestro grano de are­
na, ayudando a que los emprendedores 
que no cuenten con formadón en esta es­
pecialidad, no sufran más de lo debido en 
esta ardua tarea. 

Con el convencimiento de que la crea­
dón de empresas fomenta la creadón de 
empleo, la creadón de riqueza sodal, la 
competitividad y la importancia de nues­
tra economía regional en el global de la 
economía nadonal, los economistas de 
Castilla-La Mancha seguiremos fomen­
tando el proceso de creadón de empre­
sas, con el objetivo final de formar a nues­
tros emprendedores y a aquellos que, 
desde la profesión de economistas, pue­
dan en un futuro ayudar a quienes ini-
den proyectos empresariales que contri­
buyan a la mejora de nuestra región. 
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Bolsa 

A la crisis económica 
se une ahora la política 
en Argentina. La bolsa 
de Buenos Aires sufrió 
un desplome que, se­
gún temen los analis­
tas, podría contagiarse. 

Dólar 

La peseta alcanza sus 
mínimos históricos 
frente al dólar, que al 
cambio se posidonaba 
en las 200 pesetas. El 
BCE no prevé bajar los 
tipos por el momento. 

Petróleo 

Irak aún no ha toma­
do una decisión sobre 
la reanudación de sus 
ventas de crudo, tras 
la decisión de la 
ONU 'de mantener 
las sanciones. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUBE Los buenos resultados del mes de ju­
nio conocidos en Castilla-La Mancha 

que cifran en 2.063 personas menos los parados ins­
critos en las oficinas del Inem, respecto al mes ante­
rior. En dicho mes, el paro descendió en todos los 
sectores y en todas las provincias de la Comunidad, 
incluido el colectivo mujeres. 

u A J A ^^ alanna suscitada tras la decisión del Mi­
nisterio de Sanidad y Consumo de retirar del 

mercado el aceite de oliva español, tanto para su exporta­
ción como para su consumo en toda la Unión Europea. El 
motivo ha sido el haber detectado una sustancia canceríge­
na a largo plazo concretamente en el aceite de orujo cuya 
producción en Castilla-La Mancha es de 60.000 tm. 

LA IMAGEN DE LA SEMANA 

CEOE-CEPYME APROBÓ EN SU ASAMBLEA UN PRESUPUESTO DE 237 MILLONES PARA 2001. 
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N O M B R E S D E A C T U A L I D A D 

EDUARDO Fb^ 
Pie. Cámara de Comercio de Cuenca 

El presidente de la Cámara de Comercio de 
Cuenca, Eduardo Fernández Palomo, ha fir­
mado uri convenio de colaboración con la 
Diputación conquense para desarrollar un 
píxjgrama de formación a empresarios en 
activo. El convenio tiene como objeto me­
jorar la gestión empresarial de las pymes. 

ANTONIO CAMPOS 
Delegado de la Agencia Tributaria en C-LM 

Antonio Campos, delegado de la Agen­
da Tributaria en C-LM, ha informado 
que por el impuesto de sociedades se 
han recaudado 38.907 millones de pese­
tas en el ejercicio fiscal 1999. Toledo es la 
provincia que más abonó a las arcas del 
Estado con 10.065 millones de pesetas. 

MIGUEL GALLARDO 
Dtor. de Asuntos Corporativos de Delaviuda 

La prioridad actual de la empresa maza-
panera Delaviuda, situada en Sonseca, es 
la expansión exterior, según informaba el 
Director de Asuntos Corporativos de Dela­
viuda, Miguel Gallardo Sánchez Barbudo; 
El objetivo es superar los 1.200 millones de 
pesetas que se venden en el exterior. 

Información a los lectores 
Para la publicación de originales en la sección de Cartas al Director, 

pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 • 3°; o si lo prefieren al 
número de Fax 925 22 50 18 o al 

e-mail econoniiayenipresa-clm@ticom.es 
Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 

acompañados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

' W m COILLAS w 

EL DAT 

ascendió a 2Í49fi 
En el mes de abril el niimero dé fincas hipotecadas en Casti-

. Ha-La Mancha ascendió a 2.496, lo que supuso un capital 
; prestado de 28.864 millones de pesetas, según el Instituto 

Nacional de Estadística. Del total de fincas, 2.370 {el 98%) 
i son urbanas, cuyo capital prestado fue de 24.256 millones de 

pesetas. Por provincias continúa siendo Toledo la que mayor 
, número de hipotecas aglutina con 812 y una cuantía de 8.844 

millones de pesetas. Con menor nivel de endeudamiento sé 
sitúa Guadalajara con 131 hipotecas. A nivel nacional, el nú­
mero de fincas hipotecadas en el mes de abril ascendió a 
62.795 y un capital prestado de 769.787. 

ROMÁN CANTARERO, VICE­

PRESIDENTE DE LA ASO­

CIACIÓN DE EXPORTADORES 

Y OPERADORES DE MOSTOS: 

"Las administraciones siguen 
considerando al mosto como 
un subsector del vino y no ha­
cen nada, por ejemplo, para 
fomentar su consumo dentro 
del territorio nacional". 

FELIPE GRANADOS, GE­

RENTE DEL MERCADO NA­

CIONAL DE GANADO DE TA­

LAYERA DE LA REINA: "En el 

bovino se nota una tendencia 
a la baja porque hay más ofer­
ta que demanda, mientras que 
en el ovino están más estabili-
zados'los precios". 

JOSÉ LUIS GIL, SECRETA­

RIO DE ACCIÓN SINDICAL 

DE CC.OO: "De los catorce 
convenios que quedan, a tres 
de ellos sólo les hace falta 
adaptarse a las tablas sala­
riales, por lo que se puede de­
cir que prácticamente está 
cerrada la negociación colec­
tiva del año 2.001". 

JAVIER RASO, RESPONSA­

BLE DEL ÁREA LABORAL DE LA 

FEDERACIÓN EMPRESARIAL 

TOLEDANA: "En el año 1.999 

y 2.000 crecimos mucho en 
exportación, pero no era un 
crecimiento real, ya que las ci­
fras del 98 fueron malas y a 
poco que se hiciera, en segui­
da aumentaron los porcenta­
jes" 

REVBTA DE PRENSA 
Agencia de 
Colocación 

La Cámara de Comercio e In­
dustria de Toledo ha sido au­
torizada por el Inem para 
constituir una Agencia de Co­
locación, sin fines lucrativos, 
lo que nos convertirá en la 
primera institución cameral 
de Castilla-La Mancha que in­
termediará legaknente en el 
mercado de trabajo poniendo 
en contacto las ofertas de em­
pleo de las empresas y las de­
mandas de los trabajadores. 

La creación de esta Agen­
cia de Colocación se circuns­
cribe a la provincia de Toledo. 

Cámara de Toledo 

GE-HoneyweU: 
Europa vérsus EE.UU 

La negativa de las autorida­
des comunitarias de Defensa 
de la Competencia a aprobar 
la fusión de las compañías 
norteamericanas General 
Electric y Honeywell presen­
ta aspectos reveladores sobre 
las difíciles relaciones de los 
bloques económicos más im­
portantes a ambos lados del 
Atlántico y sus distintos en­
foques regulatorios. Llama 
la atención que ima opera­
ción bendecida con escasísi­
mas condiciones por EE.UU 
(...) sea rechazada por la UE. 

Expansión 
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LA COLUMNA 

MÓNiCA MORENO 

Prevención 
es 

curar 

Hay un dicho que 
dice que "preve­
nir es curar" y al 

parecer eso es lo que ha 
querido hacer el Ministe­
rio de Agricultura con la 
decisión de retirar del 
mercado toda la produc­
ción de aceite de orujo. Es 
una medida acertada si lo 
que se pretende es evitar 
enfermedades a la pobla­
ción y además, la salud de 
las personas está por enci­
ma de los intereses comer­
ciales. Sin embargo llega 
en un momento en el que 
el sector primario no le­
vanta cabeza, y es que co­
mo se dice vulgarmente, 
"parece que les ha mirado 
un tuerto". Primero las va­
cas locas, luego la fiebre 
aftosa y ahora el aceite de 
orujo, y todavía no sabe­
mos que falta porque este 
ministro "está gafao". El 
problema en esta ocasión 
no viene porque se deje de 
consumir aceite de orujo, 
sino porque la alarma nos 
lleve a los consumidores a 
dejar de comprar aceite de 
oliva virgen extra, que 
trae importantes benefi­
cios para la salud. La pro­
ducción de orujo no es 
muy elevada y según al­
gunos agricultores no les 
resulta rentable producir 
este alimento, que se ven­
de a un precio muy bajo 
en el mercado. Ahora es el 
momento de trabajar en 
campañas que tranquili­
cen a la sociedad, y que 
destaquen las bondades 
del aceite de oliva. 

LOS PROTAGONISTAS 

- < gíNAUQURADA 
LA DELEQACIÓN 
DE LA CÁMARA 
EN TARANCÓN 
Tarancón dispone desde 
el día 4 de julio de una 
delegación de la Cáma­
ra de Comercio de 
Cuenca. En el acto inau­
gural estuvieron repre­
sentados el Ayunta­
miento de Tarancón, la 
Diputación Provincial, 
la Junta de Comunida­
des, Caja Castilla-La 
Mancha, organizaciones 
empresariales, agrarias 
y un buen número de 
empresarios locales y 
comarcales, junto a la 
dirección de la institu­
ción cameral que presi­
de Eduardo Fernández 
Palomo. 

Firmados el 81,8% de los 
convenios colectivos en la región 

Al finalizar el primer semestre del 
año 2001 se puede decir,que *n .-
Castilla-La Mancha la negociación 
colectiva para este ejercicio está 
prácticamente cerrada pues se han 
firmado, según los datos ofrecidos 
por Comisiones Obreras, 63 con­
venios, lo que equivale al 81,8% 
del total regional, que asciende a 
77. De las negociaciones de estos 
convenios se han visto afectados 
185.395 trabajadores, el 87% de los 
212.845 trabajadores sujetos a con­
venios colectivos durante el ejer­
cicio. Quedan pendientes de fir­
marse 14 convenios, en tomo a 
27.000 trabajadores de Castilla-La 
Mancha. "De los catorce conve­
nios que quedan, a tres de ellos 
sólo les hace falta adaptarse a las 
tablas salariales, por lo que se 

Preocupación por la decisión 
de retirar el aceite de orujo 

puede decir que prácticamente 

.está.a?rMdal9riegoíi3giw,cple<íi.-.,4. 
va del año 2001", manifestó en 
rueda de prensa el secretario de 
Acción Sindical de Comisiones 
Obreras, José Luis Gil. Las provin­
cias que mayor niímero de conve­
nios han negociado hasta la fecha 
han sido Toledo y Ciudad Real, 
con 17 respectivamente. En 
todas las provincias, excepto en 
Toledo con 2, les quedan tres 
convenios por firmar, destacan­
do por número de trabajadores 
afectados los del campo de Ciu­
dad Real y Cuenca y el del 
Comercio de Cuenca. "Además 
podemos resaltar el convenio de 
aserradores en Guadalajara que 
tiene subidas de hasta el 9%", 
añadió José Luis Gil. 

La decisión del Ministerio'dé Sáfúdád y 
.Qjrî VliX¡,Q.de retirar del mercado el acei­
te de oliva español, tanto para su expor­
tación como para su consumo en toda la 
Unión Europea (ya que se ha detectado 
la presencia de una sustancia canceríge­
na a largo plazo) ha intranquilizado a 
un sector que en Castilla-La Mancha no 
está pasando por buenos momentos, 
después de la prorrogarse la OCM del 
aceite de oliva por ttes años más. En 
Castilla-La Mancha la producción de 
aceite de onqo no es muy elevada pues 
según los datos facilitados por el Minis­
terio de Agricultura está en tomo a un 
8% de la producción total de aceite de 
oliva (alrededor de 60.000 toneladas, 
sin tener en cuenta las variaciones de ca­
da campaña), es dedr más de 5200 to­
neladas de aceite. Las organizaciones 
agrarias de la región han mostrado su 

preocupación pgr ep̂ ^ ¡ipedida que con­
sideran dtóp^jiorapnada y predpila-
da. Así desde la Unión de Cooperativas 
Agrarias de Castilla-La Mancha (Uca-
man) se afirma que el Ministerio de Sa­
nidad puede haber generado un clima 
de alarma social injustificado al decretar 
la inmovilización y retirada de todo el 
aceite de omjo del mercado. Ücamán-
demanda de la Administración una in­
formación clara y veraz. Desde Coag-
Inidativa Rural, el representante del 
aceite de oliva de la orgaiüzadón en 
Castilla-La Mancha, Francisco Redon­
do, pide "que se quite el apellido de 
aceite de oliva, pues es evidente que el 
orujo sólo puede sídir del aceite de oliva, 
por lo que es innecesario". En Castílla-
La Mancha hay un total de cuatro oruje* 
ras, de las que tres están situadas en To­
ledo y una en Ciudad ReaL 

ALDIA 
El inversor on Une de la 
región es poco arriesgado 

El perfil del inversor on line en Castilla-La Mancha 
quedaría definido de la siguiente forma: un hombre de 
unos 25 y 40 años que afronta pocos riesgos a la hora 
de invertir, no realiza muchas operaciones anuales 
pero las que hace suelen tener un volumen superior a 
la media rmcional. Este es el perfil del inversor caste-
llano-Rumchego que utiliza las nuevas tecnologías al 
que ha llegado la empresa Self Trade que ha realizado 
el primer estudio sobre perfiles, hábitos y tendencias 
en este ámbito y que ofrece Icis diferencias regionales 
que han observado en el inversor on line. 

Qénesis XXI ha presentado la 
plataforma E'leaming 

Génesis XXI, una empresa al servido de los sistemas verticales, que 
nadó hace 18 meses ha presentado, dentro dd maizo de la I Feria 
de Nuevas Tecnologías (Nutecom), "Fomiateca", la plataforma E-
leaming que corruga tecnología, craitenidos y servidos. Según 
informó el director de la empresa, FSix Navam), Formateca ha 
sido desandúada a través de la teondogía Via Net Vkaks España, 
proveedor global de sdudones Internet para los negocios. Según 
Navarro, a través de ella se pretende dar una única soludón, d 
sopcHle de oontenidcis y servidos on line de formación. Todo dio 
con d soporte y d qxjyo tecnológioo de un proveedor mundial en 
soludones de Internet para las entiesas axno es Vía Networks. 

Registradas 2*073 inscripciones 
en la Agencia de Albacete 

La Agencia Municipal de Colocación dependiente del 
ayimtamiento de Albacete logró superar en los pri­
meros meses el número de inscripciones respecto al 
año cmterior, registrándose en este jjeriodo un total de 
2073, frente a las 3.024 de todo el año 2000 o a las 
2.429 del año 99. En este periodo las mujeres presen­
taron 1.298 inscripciones frente a las 775 de los hom­
bres. En este orden, los demandantes contratados fue­
ron el primer semestre el 42% mujeres y el 48% hom­
bres, frente al escaso 22% del año 2000 y el 82% de 
hombres. (Informa David García.) 
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C-LM 
Castilla-La Mancha es 
actualmente una potencia 
dentro del territorio 
nacional en cuanto a pro­
ducción de todo tipo de 
mostos. De los cerca de 
cuatro millones y medio 
de hectolitros producidos 
en las últimas campañas 
en España, aproximada­
mente 3.900.000 proceden 
de la comunidad castella-
no-manchega, es decir, el 
87% de toda la produc­
ción obtenida. 

Este liderazgo es aún 
mayor al considerar la 
variedad de 

I^s empresarios piden que las Admin^ 

El mosto quieire dejar de ser el 
^^atito feo'' del sector vitivinícola 

Las once empresas de Costilla-La Mancha que se dedican a esta 
actividad producen cerca del 87% de toda la producción nacional 

mostos con­
c e n t r a d o s 
rectificados, 
ya que Cas-
t i 1 1 a - L a 
Mancha pro­
duce el 99% 
de todo el 
c o n j u n t o 
nacional. Eti 
este caso se-
trata de 

mosto sulfi-
tado que, 
tras pasar 
por unas 
c o l u m n a s 
cat tónlcaá, . 
pierde • el 
olor, el 

sabor, y el 
color y se 
convierte en 
azúcar de 
frutas que se 
utiliza p a r a ^ ^ " " " " " " " 
repostería, como edulco­
rante natural o para el enri­
quecimiento de vinos en 
aquellos países donde se 
permite. 

A pesar de este impor­
tante peso de la comuni­
dad . castellano-marichega, 
los operadores de mostos y 
zumos de uvas critican el 
escaso apoyo que reciben 
de las Administraciones, 
"que todavía siguen consi­
derando al mosto como un 
subsector del vino y que no 
hacen nada, por ejemplo, 
para fomentar su consumo 
dentro del territorio 
nacional", explicaba el 
vicepresidente primero de 
la Asociación de Exporta­
dores y Operadores de 
Mostos y Zumos de Uva 

Principales 
reivindicaciones 
del sector 
/ Modificación reglamen­
taría comunitaria en rela­
ción a la Ayuda al Almace­
namiento Privado y a las 
Delca'ratíóné'á íle Produc­
ción/Cosecha. 
/ Moilificación reglamen­
taría comunitaría para que 
el mosto de uva rectificado 
sea incluido y se le dote de 
restitución a su exportación 
a terceros países, en sime­
tría con las actuales restitu­
ciones a los mostos de uva 
concentrados. 
/ Promulgación normativa 
autonómica en Cataluña, 
Andalucía y Galicia. 
• Apoyos institucionales 
para el desarrollo de la in­
vestigación sobre varíeda-
des viníferas. 

ro. 
Precisamente, repre­

sentantes de esta aso­
ciación se reunieron el 
pasado lunes, 2 de julio, 

con el con­
sejero de 
Agricultura 
y Medio 
A m b i e n t e , 
A l e j a n d r o 
A l o n s o , 
para hacer­
le llegar sus 
principales 

. reivindica--

Clones .que 
t i e n e n 
como obje­
tivo funda-
m e n t a l 
e q u i l i b r a r 
el balance 
vitivinícola 
e s p a ñ o l , 
con una 
representa­
ción del 
mosto del 
15% del 
total de la 

^ " " " " " ^ p r o d u c c i ó n 
nacional. 

Desde Aemzu se seña­
la que los mostos y 
zumos de uva españoles 
continúan sin repuntar en 
los mercados exteriores a 
causa de la falta de com-
petitividad de los precios 
en relación con los oferta­
dos por productores de 
otros países como Esta­
dos Unidos, Sudáfrica, 
Chile o Argentina. Para 
intentar paliar esta situa­
ción, se exige la modifica­
ción por parte de la 
Unión Europea de los 
plazos establecidos para 
poder beneficiarse de la 
Ayuda al Almacenamien­
to Privado. Esta norma 
permite la inmovilización 
de parte de la producción 

PRODUCCIÓN DE MOSTOS EN ESPAÑA DECLARADOS POR 
LOS PRODUCTORES (CAMPAÑA 1999/2000) 

OPINIÓN 

F. J , L-?Si. NiE.c 

Mo.stiis dr uvas iialurjlf^ 
C'jslilla-I.a Mancha) 

Mostos de uva conccMitraüos i\U. 
(Castilla-La Mancha) . . 

4.074.000 hectolitros 
2.997.828 liectólitros (74"o) 

It)..S 18 hectolitros 
11.864 h(.>ctúíitrus(72';u) 

Moslo.s de u\a conccntrados/rectiMeados lb.318 hectolitros 
(Castilla-La Mancha) .. . 1.̂ .252 hectolitros (72%) 

¡Ol'Al 1 anos LOS .KÍOSTOS rSPAÑOl i:S 4.I93.ÍÍ32 HLÜ 

ALMACENAMIENTOS 1999 - 2000 

* Mostos de uva. 2.058.000 hectolitros 
Castilla-La Mancha) 2.012.928 hectolitros (98%) 

* Mostos de uva concentrados (x4).... 29.600 hectolitros 
(Castilia-La Mancha) 29.600 hectolitros (100%) 

* Mostos de uva .concentrados/rectificados ....14.610 hectólib'os 
(Castilla-La Mancha) 14.610 hectolitros (100%) 

* TOTAL TODOS LOS MOSTOS ESPAÑOLES 2034,840 HLS 

l mnth-ArM-/.U 

(Aemzu), Román Cantare- de mosto a partir del día 

5 de diciembre de cada 
año, y por un periodo 
mínimo de cinco meses, a 
cambio de la cual el pro­
ductor recibe una prima 
económica de la UE. 

Román Cantarero 
explica que esta fecha es 
muy tardía y que se debe­
ría adelantar al 1 de octu­
bre de cada ejercicio, para 
facilitar así la salida al 
mercado del producto en 
una época en la que sí 
resulta competitivo y hay 
suficiente demanda. 

Así, según se observa 
en los cuadros adjuntos 
referentes a la producción 
de mostos declarados en 
la campaña 1999-2000, de 

los tres millones de hecto­
litros producidos en Cas­
tilla-La Mancha, el 68%, 
es decir, poco más de dos' 
millones de hectolitros se 
almacenaron antes de 
destinarse a exportacio­
nes. 

Otras reivindicaciones 
del sector se refieren a la 
inclusión del mosto de 
uva rectificado en las res­
tituciones a la exporta­
ción a terceros países aje­
nos a la UE, y la prórroga 
de éstas para el resto de 
mostos más allá del 2004, 
fecha en la que está pre­
visto que finalicen;, así 
como la petición de apo­
yos institucionales con 

dotaciones de ayudas al 
efecto para investigar en 
el sector. 

En Castilla-La Mancha 
hay en estos momentos 
once empresas que se 
dedican a la elaboración 
de mosto: EIASA, en la 
provincia de Albacete; 
Julián Soler, Virgilio Solís 
y Blasma, en la provincia 
de Cuenca; Félix Solís, 
Vinos y Bodegas, Mostos 
Españoles, Mostos Inter­
nacionales y Mostos, 
Vinos y Alcoholes, en la 
provincia de. Ciudad 
Real; y Plantation Foods 
Ibérica ,y Dream Fruits, 
ambas en la. provincia de 
Toledo. 

¿Para que 
shveuna 

biterpwfeshnal? 

LX' t-iempre, 
Castilla-La 
Mancha ha 
sido recono­
cida por MI 
e n o r m e 
pjtenciíi! vili-
virücola, tanto a nivel 
rtraonal txjmu intemaciíjnal. 
Sin embargo, ha sido el vino 
el que se lia llevado la mayor 
partu de I<ií< alabaruas, de tal 
fonna que el mosto ha que­
dado relegado a un segundo 
lugíir, aimo algo residual, sin 
impjrtancia. No es de extra­
ñar, por tanto, que lo.s 
empiBsarios de esto sector 
es-tén luchando por const*-
guir un ivconocimiento no 
sólo merecido, .sino obligato­
rio, ya que si aribiera los 
apoyoh suficientes podría 
crecer en igual o mayor 
medida que otros sectons, 
amtríbuyendo asi al duKi-
m>llo de ki región. En esta 
tarea debería jugar un papel 
decisivo la Interpiufvsional 
corLstituida en el mes de sep­
tiembre del pdbado año y 
que fue vendida "a bombo y 
platillo" por el Gobierno 
regional y las oij^anizadones 
que la integran. Hoy, casi un 
año después, esta institución 
ha mostrado su inopetanda 
y la casi totalidad de los objc-
tivoe que se fi^nm cuando se 
constituyó permanecen aht 
sin vías de solución a corto 
pism y, k) que eá peor, sin 
q^e nadie decida hacer algo 
por evitarlo. No es'cuestión 
de buscar culpables pero sí 
de que alguien decida darim 
nuevo rumbo a esta Inter-
pipfefjai^ que.di^ dignif>-
caraeste.sedoc .; 
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La uva tinta, 
predominante 

Castilla-La Mancha, co­
mo primera productora 
de mostos en España, te­
nía declaradas unas exis­
tencias a 31 de agosto 
del pasado año de 34.966 
hectolitros de mosto 
concentrado -de los que 
22.554 estaban en poder 
de almacenistas-; y 
88.170 hectolitros de 
mosto concentrado recti­
ficado -de los que 25.671 
hectolitros estaban al­
macenados. La mayor 
parte de esta producción 
declarada correspondía a 
la variedad de tinto. En 
cuanto al resto de mos­
tos, el volumen produci­
do ascendía a 1.171.773 

Castilla-La Mancha tiene la mayor concentración de viñedo de Europa, de ahí su potencial en mosto. • hectolitros. 

(viene de la página anterior) 
Castilla-La Mancha es, 

con diferencia, la comu­
nidad autónoma con un 
mayor tejido empresarial 
dedicado a esta actividad 
agroalimentaria, ya que 
en todo el territorio na­
cional el número de em­
presas relacionadas con 
el mosto apenas supera la 
veintena, según los datos 
de Aemzu, que agrupa a 
la mayoría representativa 
de operadores, transfor­
madores, concentradores, 
rectificadores y exporta­
dores de mostos de uva y 
zumos de uva de España. 

Aunque desde esta 
Asociación se están de­
fendiendo los intereses 
de este sector ante las di­
ferentes' instituciones, los 
logros obtenidos hasta 
ahora no han sido muy 
significativos, debido, en 
gran parte, a que ésta es 

una labor que debería re­
alizar la Interprofesional 
del Mosto (Intermosto) 
que se constituyó en el 
mes de septiembre del 
pasado año, y en la que 
están representadas las 
organizaciones producto­
ras, las cooperativas 
agrarias y la propia Aem­
zu. 

R o m á n 
C a n t a r e r o 
destaca la es­
casa operati-
vidad que es­
ta interprofe­
sional tiene 
en la prácti­
ca, ya que en 
la mayoría 
de las ocasio­
nes cualquiera puede 
bloquear las decisiones a 
tomar, al exigirse para la 
aprobación de las mis­
mas un apoyo del 85% 
del quorum. 

Para acabar con esta 
situación, el vicepresi­
dente primero de Aemzu 
defiende la creación de 
una interprofesional en 
Castilla-La Mancha, al 
ser ésta la comunidad 
autónoma más importan­
te en producción de mos­
to. Esta iniciativa tam­

bién le fue 
presentada 
al consejero 
de Agricul­
tura, quien 
mostró su 
satisfacción 
por la mis­
ma y se 
comprome­
tió a apo­
yar al sec­

tor en todo lo que sea ne­
cesario para conseguir 
este objetivo. 

Los representantes del 
sector consideran que es­
te primer paso permiti-

El sector defiende 
la creación de una 

Interprofesional 
del mosto en 
Castíüa'La 
Mancha 

ría, por ejemplo, concien­
ciar a los productores de 
vino de que destinen una 
parte de la producción 
anual a la elaboración de 
zumo de uva y. mostos 
concentrados, "contribu­
yendo así a que esta acti­
vidad adquiera persona­
lidad propia y deje de 
considerarse como un 
subsector del sector viti­
vinícola", añade Román 
Cantarero. 

Durante el pasado 
año, el consumo interior 
en España de mostos-zu­
mos de uva sufrió un 
descenso del 4,2% con 
respecto al año anterior, 
situándose en 64.230.000 
litros. Sin embargo, la 
producción aumentó en 
la campaña 2000/2001 
un 7,3%, hasta alcanzar 
4.500.000 hectolitros en el 
conjunto del territorio 
nacional. 

MOSTO Y ZUMO DE UVA "] 
Un producto con varías 

formas de comercialización 
Mosto y zumo de uva son dos sinónimos utilizados 
para designar el producto obtenido al estrujar esta fruta 
del viñedo. El empleo de uno un otro término depende 
del lugar geográfico donde se emplee Así, en España 
nos referimos al mosto, mientras que en el resto de paí­
ses el dtado producto es zumo de uva. Los productores 
y operadores del sector distinguen tres tipos de mosto: 
el de uva, que es el que se consigue directamente al 
obtener el fruto; el concentrado, para designar aquel 
mosto que una vez obtenido de la elaboración del vino 
se conserva en frío (sin 502) o a temperatura normal 
(con S02 para la fennentadón); y, fiíulmente, el con­
centrado rectificado, del que Castilla-La Mancha pro­
duce el 99% del total nadonal, y que se utiliza para 
repostería, como edulcorante natural o para enriquecer 
otros vinos en aquellos países donde esté autorizada 

El último artículo comercializado ha sido el fuet artesano. 

Embutidos San 
Roque vende al 

año 60.000 kilos 
La empresa de Chillón sólo elabora 

productos tradicioncdes y autóctonos 
ALICIA SÁNCHEZ 

Chillón (Ciudad Real) 

La fábrica de embutidos 
San Roque de Chillón, 
constituida en 1992, ha 
conseguido una produc­
ción media anual en los 
dos últimos años de 60.000 
kilos de productos deriva­
dos del cerdo, según seña­
laba el recién nombrado 
gerente de la empresa, Mi­
guel Ángel Martín Valero. 

Lds productos de esta 
Sociedad Limitada se dis­
tinguen por se totalmente 
artesanos, "una elabora­
ción que en ocasiones poca 
gente entiende en el mer­
cado, pues los precios, al 
ser productos artesanos, 
tienen una mayor calidad 
y una mayor mano de obra 
que se tiene que reflejar en 
el precio", explicaba el ge­
rente de la firma. 

Este es uno de los moti­
vos por lo que los produc­
tos de la empresa, que se 
comercializan principal­
mente en Ciudad Real con 
la marca embutidos San 
Roque, se comercialicen 
principalmente en restau­
rantes y tiendas de alimen­
tación de artículos con una 
calidad media alta. 

Los principales merca­
dos de esta.firma se locali­
zan en Madrid, Albacete, 
Toledo y otras provincias 
del centro de España. 

El reparto se lleva a ca­
bo con furgones climatiza-
dos propios, a través de 

agentes de la empresa, que 
cada vez son más solicita­
dos en Castilla-La Mancha. 

En estos momentos, con 
una plantilla de siete em­
pleados, no se prevén rea­
lizar nuevas inversiones, 
tras las ya acometidas en 
los últimos años de moder­
nización y mejora sanitaria 
de las instalaciones. Para la 
comercialización de sus 
productos se acude asidua­
mente a ferias de alimenta­
ción de la comarca y pro­
vincia. 

El producto estrella de 
Embutidos San Roque es la 
patatera dulce y picante 
(morcilla achorizada) y la 
morcilla, ambos típicos del 
lugar. 

La empresa fue funda­
da en 1992 "cuando un 
grupo de empresarios se 
reunieron y decidieron que 
los productos típicos de es-

"ta localidad. Chillón, obte­
nidos de la matanza del 
cerdo, se podían ofrecer a 
toda la comarca", explica­
ba Miguel Ángel Martín 
Valero. 

La firma ha puesto en el 
mercado recientemente 
nuevos productos, como el 
lomo de orza y el fuet arte­
sano, que se unen a la am­
plia gama ya existentes co­
mo los embutidos frescos, 
caseros, adobados y cura­
dos, el chorizo de pueblo y 
salchichón, chorizo cular y 
rujo vela o cantimpalo, en­
tre otros. 

íaa8SkV«v«,*¿wi&w«v«ai*a¡Mií!V«». .í^'i'^vi'vk*;* 
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La empresa de génem 

García Ochoa invierte 70 
millones en máquinas ^̂ StoU" 

ALICIA SÁNCHEZ 

Sonseca (Toledo) 

La fábrica García Ochoa de 
Sonseca (Toledo), cuya acti­
vidad en el sector de las 
prendas de punto comenzó 
hace medio siglo, ha recibi­
do recientemente la visita 
del Ministro de Trabajo y 
A s u n t o s ^ ^ ^ ^ ^ 

Las exportaciones e 
importaciones 

Los principales clientes de la firma en España son 
El Corte Inglés, Cortefiel y Mango 

contribuyen a 
regular su 

producción y 
abaratar costes 

S o c i a l e s , 
Juan Carlos 
Aparicio. 

La firma 
de Sonseca, 
ha obteni­
do unos 
beneficios 
de 900 
millones de 
pesetas el 

pasado ejercicio, experimen­
tando en los últimos ejer­
cicios unos incrementos 
medios en su volumen de 
negocio de entre un 5 y un 
10%, según señalaba uno de 
los socios de la empresa, e 
hija del fundador de la 
misma, Francisca García 
Ochoa. 

La firma tiene en la 
actualidad 25 empleados, 
que trabajan en el sector de 
la confección del género de 
punto, tanto para niños, 
mujeres como hombres. 

Los principales clientes 
de esta firma, veterana en la 
comarca, son, principalmen­
te El Corte Inglés e Hipercor. 
Otra de las empresas a las 
que provee, "aunque de 
forma más esporádica", 
matizaba Salvador García 
Ochoa, es Mango. Es así, a 

través de estas grandes 
empresas, como la produc­
ción de esta empresa sonse-
cana llega a todos los rinco­
nes de la geografía nacional. 
La producción de la empre­

sa es de unas 
300.000 pren­
das anuales. 
La firma son-
secana tam­
bién distribu­

ye, aunque en 
menor medi­
da, género con 
su propia 
marca, que 
son Salvador 

García Ochoa, Cokilandia y 
Ophelie. 

Los esfuerzos de mante­
nerse en el competitivo 
mundo del género de punto 
también pasan por exportar 
parte de su producción. Es 
así como desde hace años 
mantienen clientes en Por­
tugal y Francia principal­
mente. También, si es nece­
sario, se importan prendas 
para abaratar costes y 
poder satisfacer las exigen­
cias de las, cada vez, más 
competitiva demanda. 

Las principales inversio­
nes realizadas en los últi­
mos años, que han supera­
do los 70 millones de pese­
tas, han sido en nuevas tec­
nologías. Se han centrado 
en la adquisición de máqui­
nas "stoU", concretamente 
14, que son capaces de tejer 

La fábrica García Ochoa comenzó hace 50 años ha confeccionar guantes de lana. 

a través de unos programas 
informáticos que ordenan a 
la máquina el punto que 
deben realizar. 

Francisca García Ochoa 
afirmaba que "aunque la 
tecnología posibilita conse­

guir una mayor produc­
ción, los ritmos no aumen­
tan tanto como creemos, ya 
que los diseños del punto 
son más difíciles y las 
máquinas tardan más en 
realizarlos". 

Salvador García Ochoa 
asiste regularmente a ferias 
internacionales, Alemania e 
Italia, principalmente, para 
conocer tanto los últimos 
avances en tecnología como 
en moda. 

El Ministro de Trabaio y Asuntos Sociales, cumplió un 
compromiso con Salvador Ochoa adcjuirido hace dos meses 

El motivo de la visita del Ministro de Tra­
bajo y Asuntos Sociales, Juan Carlos Apari­
cio "no era más que el de visitar a un traba­
jador, Salvador García Ochoa, que había 
conocido al Ministro en anteriores ocasio­
nes, siempre de trabajo", explicaba el pro­
pio Salvador García Ochoa, fundador de la 
empresa."Ha venido a la empresa, pero no 
para pedirle nada en especial, ni enseñarle 

una grandiosa ampliación de la misma. El 
señor Aparicio -continuaba Salvador Gar­
cía Ochoa- se ha acercado a mi fábrica poi^ 
que en una ocasión le invité a conocer mi 
casa y, dos meses después, lo ha cumpli­
do". Salvador García, sonsecano de 68 años, 
lleva más de cincuenta años en el sector del 
género de punto, y en la actualidad emplea 
a 25 personas. 

Sanitas 
inaugura en 
Toledo una 
nueva sede 
sanitaria 

REDACCIÓN 

Toledo 
La aseguradora Sanitas 
ha inaugurado un nuevo 
centro comercial de aten­
ción al cliente pensando 
en las necesidades actua­
les de la sociedad toleda­
na, con los últimos avan­
ces tecnológicos y los 
servicios médicos para 
atender las necesidades 
de la familia actual. Con 
la puesta en marcha de 
este centro se consigue 
agilizar la atención al 
asegurado con el fin de 
facilitarle sus gestiones. 
La sede que está ubicada 
en la calle Berlín, 3, ya ha 
ent rado en funciona­
miento. 

Sanitas cuenta con ofi­
cinas propias en Toledo y 
Talavera desde 1980, 
estando la ciudad entre 
las once primeras capita­
les de España por núme­
ro de socios. El cuadro 
médico está compuesto 
por más de 223 profesio­
nales que abarcan desde 
la medicina primaria a 
especialidades médicas y 
quirúrgicas. En toda la 
provincia la aseguradora 
cuenta con 35 centros de 
diagnóstico y dos clíni­
cas hospital. En la actua­
lidad el número de ase­
gurados asciende a 
14.559, a la vez que pres­
ta cobertura a más de 
80% de las empresa tole­
danas. El índice de creci­
miento en los últimos 
cuatro años se sitúa en 
torno al 25%. 

F. J . LLANA NIETO 

San Clemente (Cuenca) 

Agrupación Yesera San 
Clemente es una peque­
ña empresa ubicada en la 
localidad conquense de 
San Clemente que se creó 
hace veinte años para 
agrupar a varios peque­
ños empresarios dedica­
dos a la misma actividad 
en el citado municipio. 

La agrupación ha 
invertido recientemente 
diez millones de pesetas 
en la adquisición e insta­
lación de filtros en la chi­
menea de la boca del 
homo donde se fabrica el 

A^pación Yesera San Clemente 
instala filtros en la chimenea del homo 

De esta forma se limitan los gases que se emiten a la 
atmósfera cuando se cuece la piedra 

yeso que posteriormente 
se comercializa bajo la 
marca comercial del 
mismo nombre de la 
empresa. 

Con estos filtros se 
consigue limitar la canti­
dad de gases que salen 
hacia la atmósfera cuan­
do se cuece la piedra con 

la que se obtiene el cita­
do material de construc­
ción. 

La materia pr ima 
empleada en la elabora­
ción del yeso procede de 
una cantera que la 
empresa posee en la loca­
lidad conquense de Santa 
María del Campo Rus. El 

producto obtenido se 
vende en la provincia de 
Albacete y pueblos de 
Cuenca, además de Cata­
luña y Portugal. En este 
país. Agrupación Yesera 
San Clemente lleva cerca 
de cinco años vendiendo 
su yeso. 

Desde la empresa se 

señala que tras atravesar 
dos años excelentes, ya 
sé está empezando a 
notar la desaceleración 
en el sector de la cons­
trucción, que desde 
diversos ámbitos se 
venía previendo para el 
presente año y el siguien­
te. 

A pesar de esto, la 
Agrupación continúa 
manten iendo un buen 
ritmo de producción y de 
cara al presente ejercicio 
también espera crecer en 
ventas. 

Esta sociedad limitada 
conquense fabrica yeso 
corriente, agrícola, fra­
guado, el de proyección 
y el controlado. Aunque 
en estos momentos este 
úl t imo constituye la 
parte más importante de 
la producción, el de pro­
yección es el que tiene 
unas posibilidades 

mayores de crecimiento. 
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U cooperativa pondrá en 

Compost de Setas Manchuela 
investigairá nuevas técnicas de cultivo 

F. J . LLANA NIETO 

Casasimarro (Cuenca) 

La cooperativa Compost 
de Setas Manchuela tiene 
previsto montar en breve 
un laboratorio para in­
vestigar en todas aque­
llas cuestiones relaciona­
das con el cultivo de la 
seta, "ya que en estos 
momentos está muy po­
co explotado y ofrece un 
campo de 
i n v e s t i g a ­
ción muy 
amplio", a-
firmaba el 
p r e s i d e n t e , 
Jesús Alca­
rria. 

La coope­
rativa se 
c o n s t i t u y ó 
hace un año con el objeti­
vo de fabricar y suminis­
trar sustrato de setas pa­
ra los 160 socios que la 
componen, la mayor par­
te de los cuales pertene­
cen a la zona de la Man­
chuela: Iniesta, Villanue-
va de la Jara, Sisante, La 
Roda, San Clemente, etc. 

El sustrato se obtiene 
' a pattir de paja de cerea­

les, fundamentalffiente 
del trigo, ya que la seta 
se adapta mejor a éste 
por su dureza, según se­
ñala el técnico de la plan­
ta, José Zamora. Poste­
riormente la paja pasa 
por la fase de picado pa­
ra que se humedezca y 
empiece a coger tem­
peratura, antes de que 
entre en la cámara de 

Anualmente produce dieciséis millones de kilos de 
sustrato de setas que comercializa entre sus 160 socios 

El proceso de 
obtenáán del sustrato 
dura siete días, desde 

que se pica h. paja 
hasta (fue se 

obtiene la semilla 

pasterización donde se 
limitan los gérmenes. 

El proceso de obten­
ción de este producto tie­
ne una duración de siete 
días, desde que la paja 
entra en la fase de picado 
hasta que se obtienen las 
semillas. 

C o m p o s t 
de Setas 
Manchuela 
utiliza tec­
nología ho­
landesa en 
los siste­
mas de 
ventilación 
y pasteriza­
ción, 

puesta en marcha 
instalaciones de 

La 
de las 
Casasimarro, en Cuenca, 
supuso una irtversión de 
290 millones de pesetas, 
y de cara a este año espe­
ra obtener una factura­
ción cercana a los 375 mi­
llones de pesetas. 

Jesús Alcarria explica 
que las dos máquinas ad­
quiridas para hacer pa­
quetes de sustrato son de 
última generación, con 
una capacidad de 450 uni­
dades cada hora, "cuando 
lo normal en máquinas de 
este tipo es de 350 paque­
tes", añade. 

La cooperativa produ­
ce al año cerca de dieciséis 
millones de kilos de sus­
trato para setas, que se 
distribuyen entre los so-

La cooperativa se constituyó hace un año para suministrar compost a los socios. 

cios en 752.000 bolsas de 
cupo. Cada uno de los in­
tegrantes de la sociedad 
solicita como mínimo dos 
mil sacos anuales. 

La paja utilizada en la 
fabricación de este pro­
ducto procede de la zona 
de Burgos y del norte .de 
Cuenca, ya que su dure­
za es mayor que la que 
hay en Castilla-La Man­
cha y pueden ser analiza­
dos todos los factores pa­
ra conseguir el mejor 
sustrato para las setas. 

Actualmente, en las 
instalaciones de la planta 
de compostaje trabajan 
diez personas. 

^ 

La cooperativa tiene una zona 
de sobrepresión innovadora 

Las instalaciones de Compost de Setas Manchuela 
se caracterizan por su modernidad y por contar con 
la maquinaria más avanzada del momento. Para la 
obtención del sustrato de setas que comercializa en­
tre sus 160 socios dispone de cuatro cámaras de pas­
terización, una nave de caldera a vapor y maquina­
ria (de ochocientos metros cuadrados de superficie), 
una zona de siembra (de dos mil metros cuadrados) 
y una parte habilitada para oficinas, de quinientos 
metros cuadrados. Jesús Alcarria señala que la coo­
perativa cuenta con una zona de sobrepresión, com­
pletamente innovadora en el sector, y que impide la 
entrada de aire contaminante. A corto plazo, Com­
post de Setas Manchuela pretende seguir investi-
gando en este cultivo. 

Piensos Noiíales 
adquiere 

maquinaria 
para mejorar 
el producto 

F. J . LL. N . 

Sisante (Cuenca) 

La empresa Piensos No-
hales ha invertido más 
de cinco millones de pe­
setas en la adquisición 
de inmovilizado circu­
lante. En concreto, esta 
sociedad limitada ha 
comprado una carretilla 
elevadora y un aplasta-
dor de cereal, que per­
mitirá incrementar la 
calidad del producto 
que fabrican y que co­
mercializan a granel. 

En el caso de la últi­
ma máquina, se logrará 
una mayor asimilación 
de la mezcla de cereal 
por parte del animal 
que lo ingiera -ovejas y 
vacas- ya que son a es­
tas dos especies de ga­
nado a las que se diri­
gen. 

Desde la empresa se 
ha afirmado que gracias 
a los rodillos de la aplas­
tadora, se evita que que­
den granos en el pienso 
obtenido, con lo que el 
ganado no lo expulsa co­
mo ocurre en las ocasio­
nes en que la mezcla no 
es tan perfecta. 

Además de elaborar 
esta mezcla para ali­
mentación animal a ba­
se de cereales -como ce­
bada o avena-. Piensos 
Nohales comercializa o-
tra clase de piensos 
compuestos. 

La empresa está si­
tuada en el municipio 
conquense de Sisante. 
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Una solución 
esperada 

Desde que el presidente 
del grupo Alcatel, Serge 
Tchuruk, anunciara la in­
tención de vender la ma­
yor parte de las fábricas 
que la compañía tiene re­
partidas por todo el mun­
do, la incertidumbre se ha 
apoderado de los trabaja­
dores de las factorías es­
pañolas, entre las que se 
encuentra la de Toledo. 
Tras pasar una semana sin 
recibir oficialmente la 
postura de la empresa, 
Alcatel ha garantizado 
que el plan estratégico 
previsto de externaliza-
ción para el presente año 
no incluye la planta tole­
dana, en la que se fabri­
can sistemas de acceso. 

VIERNES, 6 DE )ULIO DE 2001 

La fábrica de Alcatel en Toledo tiene una plantilla de 547 trabajadores. 

U compañm no ha ind 

Alcatel no venderá la planta 
toledana durante este año 
F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

Los trabajadores de la 
fábrica de Alcatel, en To­
ledo, pueden respirar 
tranquilos por el mo­
mento, ya que la Direc­
ción de la compañía en 
España ha garantizado 
que esta factoría no se 
verá afectada por el pri­
mer plan de externaliza-
ción que se llevará a ca­
bo a lo largo de este año. 
Según informaba el se­
cretario regional de Co­
misiones Obreras en 
Castilla-La Mancha, 

Juan Antonio Mata, en 
esta etapa la multina­
cional tiene previsto 
vender cerca de cincuen­
ta fábricas en todo el 
mundo. 

A-pesar de esta buena 
noticia, desde Comisio­
nes Obreras se resalta la 
situación de incertidum­
bre que siguen sufriendo 
los trabajadores de la fá­
brica toledana, ya que 
"aunque les han garanti­
zado a corto plazo que 
continuarán vinculados 
a Alcatel, no se sabe cuál 
será situación en el si­
guiente plan de externa-
lización de la compa­
ñía", añadía Mata. 

En este sentido, la 
empresa francesa toda­
vía no ha decidido cuá­
les serán las siguientes 

Sin embargo, los trabajadores mantienen su 
incertidumbre de cara al próximo proceso 

decisiones que adoptará 
a partir del próximo 
año. 

Precisamente, los co­
mités de empresa de los 
tres centros de Alcatel 
en España -Cantabria, 
Madrid y Toledo- man­
tendrán reuniones perió­
dicas con la empresa pa­
ra seguir la evolución de 
este proceso. 

Fin a una semana intensa 

A lo largo de toda la 
semana se habían suce­
dido distintas reacciones 
acerca de la posible ven­

ta dé' lá fábrica" de Alca-" 
tel en Toledo, en la que 
trabajan 547 trabajado­
res, de los que 69 tienen 
actualmente un contrato 
eventual. 

Mientras que desde la 
compañía no se emitía 
ninguna opinión oficial 
distinta a la realizada 
por Serge Tchuruk, el co­
mité de empresa de Al­
catel en Toledo mostraba 
su incertidumbre ante 
este silencio, ya que si 
bien no se decía que se 
iba a vender tampoco se 
desmentía tal posibili­
dad. 

POSTUM DE ALCATEL 
La extcmalización aporta 

mayor flexibilidad a la empresa 
Fuentes de la empresa en España han declinado pronundaise 
sobre la posible venta de las fábricas de Alcatel en España y han 
remitido a las declaraciones realizadas por el presidente de la 
compañía, Serge Tchuruk. En esta intervención, Tchuruk justi­
fica la política de extemalizadón de Alcatel en la pérdida cons­
tante de contenido industrial que está experimentado el nego­
cio del grupo: "Hace cuatro años -añade- se necesitaban 19 pe^ 
sonas para producir 100 estaciones de móviles. Hoy sólo se 
necesitan cuatro". Al mismo tiempo, señala que el valor añadi­
do de la fabricación disminuye, mientras que el valor aíiadido 
inmaterial, como por ejemplo la I+D, aumenta.constantemente. 
Por último, el presidente de Alcatel explica que la apuesta por 
la extemalizadón de la fabricadón clásica no se hace para redu­
cir costes, sino para conseguir una mayor flexibilidad y adap­
tarse mejor a los cambios del mercado. 

' Erí éste cfóñtéxfó," él 
anuncio realizado por el 
responsable de la fábrica 
de Alcatel en Maliaño 
(Santander), Alfredo 
Reina, de que la compa­
ñía francesa le había re­
mitido un escrito en el 
que se informaba de que 
no se vendería ninguna 
de las tres plantas en Es­
paña, no hizo sino com­
plicar aún más la situa­
ción. Así, Juan Hernán­
dez Salmerón, explicaba 
a Economía y Empresas 
que desde la dirección 
se había desautorizado 
esta opinión de Alfredo 
Reino, restándole legiti­
midad y oficialidad. 

Por fin, tras casi diez 
días de desconcierto e 
incertidumbre, parece 
que el futuro de la fábri­
ca de Alcatel de Toledo 
seguirá ligado a la com­
pañía francesa, y que no 
se externalizará la fabri­
cación de los sistemas 
de acceso que allí se rea­
lizan. 

Esta factoría lleva 
acometiendo desde hace 
varios meses un redise­
ño completo de su pro­
ceso productivo, además 
de una modernización 
de equipos. 

Hispafer es el segundo productor mundial de ferrltas. 

Hispafer presenta 
un esi^ediente de 

regulación de empleo 
Afectaría a 79 trcibc^adores, délos 211 

que hay en plántula en Quadalajara 
J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

La dirección de la multina­
cional taiwanesa Yageo, 
propietaria de Hispafer 
(Hispano Ferritas, S.A.) 

i i ' . f , . ! - • 

anunciaba"' esfos"" días lá 
presentación de un expe­
diente de regulación de 
empleo temporal que afec­
tará a 79 trabajadores, de 
los 211 que hay en planti­
lla. De llevarse a cabo, este 
expediente supondrá que 
casi el 40% de la plantilla 
vaya al paro ^ ^ ^ 

por un periodo ^^^Bi 

Si se Uevara cabof 

ble acuerdo o la ruptura 
total de las negociaciones. 

Según Butrón, la direc­
ción de Hispafer no parece 
dispuesta a negociar sino 
que quiere seguir adelante 
con el expedieote. "El pro­
cesó negociador va_ mal, 
pero nuestro planteamien­
to no pasa por firmar un 
expediente sin que esté la 
totalidad de la plantilla", 
añade Butrón, para quien 
carecería de impoiHa'ncl^ 
que el rnismo se retrasase 

unas sema-

de ocho meses. 
Para el secre-

tario provincial supondría (jue COSÍ 
de la Federa- , .^ , , 

el40%aela 
plconiMa iría al 

ción de Metal 
de UGT, Jesús 
Butrón, se trata 
de un expe-

paroporun 

ñas con el fin 
de que todos 
los trabaja­
dores conoz­
can y valoren 
la situación. 
De momen­
to, mientras 
desde la díí-

diente "despro- perwdo de 8 vmses reccióndela 
porcionado, in­
moral y con mala fe", pre­
sentado en un momento en 
el que al menos el 50% de 
la plantilla se marcha de 
vacaciones, hecho que no 
ha sido tenido en cuenta 
por la dirección de la em­
presa que, pese a que des­
de el comité se le ha solici­
tado una interrupción del 
proceso negociador hasta 
el próximo 27 de agosto, 
fecha en que termina el ca­
lendario vacacional, se ha 
negado insistiendo en que 
se ajustarán a los 15 días 
que desde la presentación 
del expediente marcha la 
Ley para negociar un posi-

empresa, de­
dicada a la fabricación de 
ferritas, se insiste en la ne­
cesidad de ajustarse a los 
días que marca la ley para 
negociar este expediente, 
desde UGT se barajan dos 
opciones diferentes: o bien 
esperar hasta la vuelta de 
la totalidad de la plantilla, 
el próximo 27 de agosto -
tal y como marca el calen­
dario laboral- y a partir de 
ahí negociar, o proseguir 
con la negociación hasta el 
día 6 en que se va un gran 
número de trabajadores, 
pero ninguna de las pro­
puestas han sido bien aco­
gidas por la compañía. 
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En el ejercicio 2000 se^^d^ 

Félix Solís duplicará este 
año su producción de vino 

ALICIA SÁNCHEZ 

Valdepeñas (Ciudad Real) 

El coloso bodeguero Félix 
Solís S.A. de Valdepeñas 
ha inaugurado hace esca­
sas semanas la nave de 
almacenaje cuya construc­
ción se inició el pasado año 
y que tendrá una capaci­
dad para 
15 millo­
nes de 
bo te l l a s . 
" E s t e 
almacén, 
completa-
m e n t e 
automati-
z a d o , 
robotizado 
y con cli-

La bodega está invirtiendo 2.200 mülones en la construcción de 
las dos mayores naves de almacenaje y embotellado de Europa 

La firma prevé 
aumentar un 9% 

su volumen de 
negocio, que el 

pasado ejercicio fue 
de 22,500 miUones 

matización es el mayor de 
Europa por su dimensión 
y tecnología, existiendo en 
todo el mundo otro similar 
en Estados Unidos", seña­
laba el director de desa­
rrollo de Félix Solís, Salva­
dor Pruñonosa. En este 
proyecto se han invertido 
650 millones de pesetas, 
que se unirán al de amplia­
ción de una nueva nave 
para embotellar los pro­
ductos, con capacidad de 
100.000 unidades/hora, 
también la mayor de Euro­
pa, según fuentes de la 
empresa. Hasta el momen­
to, las líneas de embotella­
do que posee la empresa 
tienen una capacidad de 
45.000 botellas por horas. 

Con el desarrollo de 
ambos proyectos la bode­
ga duplicará prácticamen­

te su producción anual de 
vino, que alcanzó el pasa­
do ejercicio un total de 300 
millones de litros elabora­
dos. 

La nueva nave embote­
lladora, en la 
que se inver­
tirán 1.600 
millones de 
pesetas, a los 
que se suma­
rán los 650 
millones del 
almacén, (un 
total de 2.200 
para duplicar 
producción), 

estará equipada con cinco 
líneas de botellas y cuatro 
de paquetes. 

Pero las inversiones de 
la empresa no se centrarán 
solamente en la produc­
ción de vinos de ,mesa. 
También sus crianzas tie­
nen reservado este año 
una partida del apartado 
de inversiones. 

Así, en breve se comen­
zará a ampliar el actual 
parque de barricas de 
roble, 28.000, al que se aña­
dirán otras 14.000, previsi-
blemente antes de que 
finalice el año. 

Félix Solís pone en el 
mercado al año un 40% de 
su producción bajo la 
Denominación de Origen 
Valdepeñas y el resto como 
vinos de mesa. Será el pró­
ximo año cuando la parti-

El Grupo Félix Solís de Valdepeñas emplea a 360 personas. 

da de Vinos de la Tierra de 
Castilla tengan un peso 
importante en la produc­
ción de la empresa, que 
hasta la fecha, por la nove­
dad de la nueva marca, no 
lo tiene. 

Salvador Pruñonosa 
afirmaba que la filosofía 
de la empresa es continuar 
aumentando, al menos en 
un punto o dos anualmen­
te, su producción de vinos 
con Denominación de Ori­

gen. Las previsiones de 
crecimiento de la empresa 
para el presente año son de 
un 9% sobre el volumen de 
negocio del ejercicio 2000, 
que se situó en una factu­
ración de 22.500 millones. 

Las hoteilas de la casa Félix Solís aparecerán en EE,UU 
con un peculiar diseño para atraer a los norteamericanos 

El creciimento de la producción de Félix 
Solís iiá destinado a consolidar su posidón 
en la restauración de España, espedalmente 
de las comarcas de La Rioja y Navarra, actua­
ción que se llevará a cabo a través de sus 
nuevas bodegas, que comenzarán a funcio­
nar en el 2002, en la comarca de Ribera del 
Duero, y en el 2003 en Fuentemayor (La 
Rioja). Crecer en los países del Este de Euro­

pa con comerciales propios (Praga, Eslova-
quia y Polonia principalmente) así como en 
los Estados Unidos, será otra de la salida de 
los millones de litros que elabore la bodega. 
En Estados Unidos las marcas de Félix Solís 
se encontrarán con im peculiar diseño de la 
botella, más oscuro, con un anillo en el cue­
llo y la etiqueta partida, para conseguir la 
atracción de los norteamericanos. 

AJE pide al 
Ministro la 
exención de 

pago a jóvenes 
autónomos 

REDACCI6N 

Ciudad Real 

El presidente dé la Aso­
ciación de Jóvenes Empresa­
rios de Ciudad Real, Jeróni­
mo Martínez, ha entregado 
un escrito al ministro de Tra­
bajo y Asuntos Sociales, Juan 
Carlos Aparicio, un escrito 
en el que piden la exención o 
bonificación de las cuotas de 
Régimen Especial de traba­
jadores autónomos de la 
Seguridad Social durante el 
primer año de actividad 
empresarial, propuesta que 
el ministro ha prometido 
estudiar con interés. 

El ministro de Trabajo se 
ha reunido esta misma tarde 
con los responsables de AJE 
provincial en las dependen­
cias del Centro Nacional de 
Artesanía y Bebidas, que 
acaba de inaugurar. En el 
transcurso del encuentro 
que se ha prolongado 
durante casi media hora, se 
han abordado los problemas 
más importantes a los que se 
erJrentan los jóvenes empre­
sarios al iniciar su actividad 
empresarial en una provin­
cia además, tradicionalmen-
te poco emprendedora y en 
donde las ayudas a la crea­
ción de empresas son_ 
imprescindibles, tal y como 
ha explicado Jerónimo Mar­
tínez. 

En la reunión han partici­
pado junto al presidente de 
AJE, el secretario general, 
Juan Carlos Martín de la Sie­
rra así como dos vocales de 
la junta directiva, Bernardo 
Sevillano y Javier Sánchez 
Izarra. 

MóNicA MORENO 

VUlanueva de la Jara (CU) 

Consolidarse en el mer­
cado nacional y abrirse 
hacia nuevos mercados, 
fundamentalmente el 
norte de España, son dos 
de los proyectos más 
inmediatos de Conservas 
La Jara, empresa ubicada 
en la localidad conquense 
de Villanueva de la Jara. 

Esta firma que tiene 
sus orígenes a finales de 
1998 se dedica a la fabri­
cación de conservas de 
champiñón en dos enva­
ses, de tres kilos y de 
medio kilo. 

Conservas La Jara prevé entrar 
en nuevos mercados nacionales 

La empresa conquense exporta a Italia, Portugal y 
Qrecia, fundamentalmente, un 30% de su producción 

Los productos de Con­
servas La Jara se comer­
cializan en diversos pun­
tos de España como Bar­
celona, Madrid, Murcia, 
Alicante, Canarias y 
Mallorca, y se encuentran 
con la marca Peraile. 

Esta empresa vende a 
distribuidores, almace­

nistas, e tc . , "que luego 
se encargan de vendérse­
lo al particular. Nosotros 
no vendemos directa­
mente al particular", 
comenta la administrati­
va de la firma conquense, 
Ángela Fernández. 

La producción de con­
servas es muy variable. 

pues depende del año, 
"aunque todos los años 
vamos aumentando la 
producción pues también 
nos abrimos a nuevos 
mercados", añade Ángela 
Fernández. 

Además de puntos de 
ventas en España, Con­
servas La Jara exporta 

aproximadamente el 30% 
de su producción, a paí­
ses como Italia, Portugal 
y Grecia. "También entra 
dentro de nuestros pro­
yectos más inmediatos 
entrar en nuevos merca­
dos internacionales", 
manifiesta Ángela Fer­
nández. 

Para ello Conservas La 
Jara, que cuenta con una 
plantilla de 14 trabajado­
res, considera importante 
la asistencia a ferias 
comerciales, tanto las que 
tienen lugar en España 
como en el extranjero. 

En lo que respecta a 
las normas de calidad, la 
empresa tiene sus pro­
pios controles, y en un 
futuro prevén implantar 
la norma ISO 2001. "De 
momento nos estamos 
informando de cómo se 
lleva este proceso, que 
sabemos que es largo", 
añade Fernández. 
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Fabrica en tomo a 

Prefabricados Jomi prevé 
cambiarse a nuevas naves 
MóNicA MORENO 

Almansa (Albacete) 

Situada en un municipio, 
Almansa, en el que la 
industria del calzado 
adquiere especial rele­
vancia por el número de 
empresas de este sector 
que allí se instalan se 
encuentra la empresa 
Prefabricados Jomi que 
se dedica a la fabricación 
de pisos de calzado, fun­
damentalmente de 
cuero, goma y caucho. 

Esta firma que se 
constituyó en el año 1988 
se encuentra en unas ins­
talaciones de 1.000 
metros cuadrados y 
según la gerente de Pre­
fabricados Jomi, Angeles 
Milán, tienen previsto 
trasladarse al Polígono 
Industrial El Mugrón de 
Almansa donde dispo­
nen de unos terrenos de 
más de 1.700 metros cua­
drados. "Todavía no 
tenemos definido cuan­
do comenzaremos las 
nuevas instalaciones 
pero prevemos que se 
lleven a cabo dentro de 
un año y medio aproxi­
madamente", manifestó 
Ángeles Milán. 

La gerente indicó que 
con estas nuevas instala­
ciones esperan conseguir 
mejores condiciones de 
trabajo, "pues dispon­
dremos de más espacio" 
y empezar a introducirse 
en nuevos mercados. 

La empresa tiene una 

Con el fin de aumentar su capacidad de producción 
se trasladarán al Polígono Industrial de Almansa 

La empresa se dedica a la producción de suelas de zapatos. 

capacidad de producción 
de unos 1.500 pares de 
suelas dia­
rios que 
incrementa 
todos los 
años en 
función de 
la cjeman-
da, "ya que 
e s t a m o s 
m u y 
superdita-
dos a los 

encargos de los clientes, 
que se encuentran fun­
damentalmente localiza­
dos en la zona de Alman­
sa y de Alicante, zonas 

Distribuye sus 
productos a 

empresas del 
cahüdode 

Almansa y de 
Alicante 

en las que el sector del 
calzado es muy impor­

tante". 
Cuenta con 
una plantilla 
de 22 traba­
jadores y la 
distribución 
de las suelas 
que fabrican 
es propia 
pues dispo-
nen de una 
flota de 

camiones de dos camio­
nes. 

En cuanto al volumen 
de negocio, Ángeles 

ejercicio 2000 mantuvie­
ron la facturación con 
respecto al año anterior y 
las previsiones, por la 
experiencia de los seis 
primeros meses del 
actual ejercicio, es que 
también se mantengan. 

La empresa dispone 
de sus propios controles 
de investigación en las 
suelas que realizan. La 
materia prima la impor­
tan fundamentalmente 
de Argentina, "de luga­
res donde hay mejor cali­
dad", manifestó la 
gerente de Prefabricados 

Milán señala que en el Jomi. 

Piden soluciones 
para el polígono 

del Henares 
Empresas y Ayuntamiento, de acuerdo 

en la resolución de los prohlemas 
J.M. MIRANDA 

conservación 

Guadalajara 

Los presidentes de la 
Confederación Provin­
cial de Empresarios de 
Guadalajara (Copeg) y 
la Cámara de Comercio, 
Mariano Pareja y 
Ramón Silgo, se reunían 
esta semana con el alcal­
de de Guadalajara, José 
María Bris, para persis­
tir en la importancia de 
que se den soluciones 
c u a n t o 
antes a las 
carencias 
que sufre 
el polígo­
no indus­
trial del 
H e n a r e s . 
A la reu­
nión -una 
más de las 
convoca - • 

das hasta ahora- asistían 
también los secretarios 
generales de estos orga­
nismos y un reducido 
número de empresas 
afectadas, planteándose 
nuevamente en ella la 
necesidad de mejorar 
los accesos , la limpieza 
de las calles, la seguri­
dad, el mantenimiento y 
el alumbrado, así como 
de incrementar el servi­
cio de autobuses. 

Todos ellos han coin­
cidido en señalar la 
importancia de afrontar 
estos problemas sin 

Valoración positiva 
del proyecto de 

estatutos para la 
del 

Polígono Industrial 
del Henares 

demora alguna, dado 
que dicha situación no 
beneficia a la ciudad y 
mucho menos a los 
empresarios. 

En la reunión tam­
bién se ha valorado muy 
positivamente el pro­
yecto de estatutos de la 
agrupación colaborado­
ra para la conservación 
y protección del Polígo­
no Industrial del Hena­
res, presentado por el 
Ayuntamiento a los 

e m p r e s a ­
rios del 
pol ígono, 
ya que la 
a g r u p a ­
c i ó n 
e n t i e n d e 
que es un 
i n s t r u -
mentó de 
mejora y 

,. , ... c o - m p l e ' ' 
mentariedad de los ser­
vicios básicos que debe 
prestar la administra­
ción municipal. 

En el último pleno de 
la Corporación n\unici-
pal de Guadalajara que­
daba aprobado el presu­
puesto para la conexión 
de la calle que hay en 
terrenos de la empresa 
de José Montalvo con la 
carretera de Marcháma­
lo, medida que aliviará 
en gran parte el flujo de 
tráfico rodado que se 
origina en la zona en las 
horas pimta. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Federación de Empresa­
rios de Albacete (FEDA) y 
Jazztel formalizaron esta 
mañana un acuerdo para la 
prestación de servicios de 
telefonía fija y transmisión 
de datos en banda ancha a 
las empresas adheridas a la 
confederación empresarial 
albacetense. 

La firma del acuerdo 
tuvo lugar en la sede de 
FEDA en Albacete, en un 
acto presidido por el presi­
dente de la Confederación, 
Artemio Pérez, y el director 

FEDA y Jazztel firman un acuerdo de 
telecomunicaciones que abaratará tarifas 
Promoverán el uso de servidlos de voz, datos e internet erüre las 
empresas asociadas a la Federación de Empresarios de Albacete 
general de Jazztel, Antonio 
Fuentes. 

Con este acuerdo Jazztel 
refuerza sus planes de desa­
rrollo en Albacete, donde la 
operadora de telecomunica­
ciones está desplegando la 
más extensa red alternativa, 
de fibra óptica, para sopor­
tar las necesidades de comu-

rücaciones actuales y futuras 
de las pymes. 

Jazztel ofrecerá servicios 
avanzados de telecomunica­
ciones a las emprescis asocia­
das a FEDA, garantizando 
una calidad y velocidad 
muy superiores a las que 
alcanzan las redes tradicio­
nales de pares de cobre. Asi-

núsmo, para facilitar el uso 
de estos servicios, Jazztel 
adaptará su oferta a las 
necesidades de cada una de 
las empresas asociadas que 
lo soliciter\. Por su parte, 
FEDA promoverá entre sus 
asociados la utilización de 
los servicios de voz, datos e 
internet de Jazztel, solucio­

nes que aportan sustanciales 
ventajas en términos tecno­
lógicos. 

Las principales beneficia-
rias serán unas 10.000 
empresas, adheridas a 
FEDA de forma directa o 
indirecta, a través de las 85 
asociaciones integradas en 
esta confederación. Asimis­

mo, esta aUanza permitirá a 
Albacete contar con una 
importante red alternativa 
de comunicaciones, acceder 
al mercado de las telecomu­
nicaciones y modernizar las 
infraestructuras de la zona. 

Artemio Pérez valoró 
positivamente esta colabora­
ción y comentó que "el con­
venio es im paso más en la 
poL'tica de FEDA para con­
seguir las mqores condicio­
nes para nuestros socios, en 
partidas tan importantes 
como son las telecomunica­
ciones, de forma que se 
obtenga un incremento de la 
competí ti vidad". 
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En su última junta gê ^ 

Las ventas de Puertas Artevi 
sumaron 9.340 millones 

A N A I . MOREIRA 

La firma 

Toledo 

Puertas Artevi S.A. apro­
bó en su última junta ge­
neral de accionistas las 
cuentas anuales del año 
pasado que según infor­
mó el gerente de la em­
presa toledana, José Osu­
na, fueron en una línea si­
milar a la 
del año an­
terior. Las 
ventas netas 
ascendieron 
a unos 9.340 
millones de 
pesetas, por 
9.143 en el 
año 99, lo 
que supone 
un ' creci­
miento de 197 millones en 
términos absolutos y de 
un 2,1% en términos rela­
tivos. 

Los r^^vjjt^dos antes de 
impwestps, fijaron de 130 
millones de pesetas y, una 
vez descontados estos im­
puestos se quedaron en 90 
millones de pesetas. El 
cash-flow generado en el 
peíipdp;,del año pasado 
fue de 327 ijciillones de pe­
setas. 

Respecto al año ante­
rior se ha producido un 
aumento de los resultados 
antes de impuestos, ya 
que en el ejercicio del 99 
fueron de 117 millones 
mientras que después de 
irtipuestos llegaron a los 
91 millones. 

La diferencia del pago 
de impuesto de socieda-

En el campo de las exportaciones realizarán este mes una 
operación dirigida al mercado estadounidense 

toledana 
obtuvo unos 

beneficios antes 
de impuestos de 

90 millones 

des de un año a otro es la 
explicación del descenso 
de los resultados netos, ya 
que el volumen de ventas 
ha aumentado. 

En la junta general de 
a c c i o n i s t a s 
también se 
aprobó la re­
c o n v e r s i ó n 
de capital a 
euros de esta 
firma, que ha 
c o n l l e v a d o 
una amplia­
ción de capi­
tal de unos 
14 millones 

de pesetas. El capital social 
de Puertas Artevi es de 
unos 700 millones de pese­
tas y el precio de la acción 
queda en 61 euros. • 

Respecto a laa exporta­
ciones, el gerente de la 
empresa explicó que ac­
tualmente lo que venden 
fuera de las fronteras es­
pañolas es entre el 8 y el 
9% y de cara a los próxi­
mos dos o tres años espe­
ran poder aumentar el 
grado de exportaciones 
hasta un 15% de su pro­
ducción actual. 

Este mismo mes van a 
realizar una operación de 
exportación bastante im­
portante a Estados Uni­
dos, según adelantaba el 
gerente de Puertas Artevi, 
el cual explicó que esta 
exportación la hacen con 

Puertas Artevi cumplirá 15 años en marzo del año 2002. 

una sociedad que ya está 
actuando en este país, por 
lo que, en principio, no se 
dirigen a ninguna zona en 
especial de EE UU sino a 
todo el territorio. 

Como proyectos de fu­
turo. Puertas Artevi conti­
nuará este año realizando 
sus habituales inversiones 
en mejora de tecnología y 
maquinaria aunque no 
tienen previsto aumentar 
en superficie. Anualmente 
esta firma toledana viene 
realizando unas inversio­
nes de unos 150 ó 200 mi­
llones de pesetas. 

De esta forma. Osuna 
explicaba que la intención 
para este año es continuar 

con la política iniciada en 
los últimos tres o cuatro 
ejercicios, en los que se 
busca una capitalización 
de la empresa y el mante­
nimiento de la estructura 
y plantilla. En este senti­
do, el gerente señaló que 
Artevi ha tenido un creci­
miento muy importante 
en los casi 15 años que lle­
va funcionando. Concre­
tamente el próximo mes 
de marzo del año 2002 
cumplen ya los quince 
años en funcionamiento. 

Su plantilla está integra­
da por unos 415 empleados 
y el número de puertas que 
fabrican al año es de unas 
800.000 pesetas. 

Un año mejor de 
lo que se espera 

La situación que vive 
actualmente el sector de 
las puertas no es mala, a 
pesar de que todo el 
mundo pensaba que el 
buen ciclo económico de 
los últimos años se 
cerraría en el 2000 y a 
partir del 2001 habría un 
bajón tanto en la cons­
trucción como en los sec­
tores que dependen de 
éste. Sin embargo, el 
gerente de Puertas Arte-
vi asegura que el bajón 
se produjo más el año 
pasado y este va un poco 
mejor. 

Creacciones 
Jean Paul S.L. 

invierte 
alrededor de 
26 millones 

A.I .M. 
Madrigueras (Albacete) 

La empresa de confección 
Creaciones Jean Paul S.L. ha 
realizado una inversión de 
alrededor de 26 millones de 
pesetas que según señaló a 
este semanario el gerente de 
la empresa, José María Gon­
zález, se ha destinado a una 
máquina que se utiliza para 
dar la impresión de desgas­
te en los pantalones y que 
ya han puesto en marcha. 

Creación Jean Paul S.L., 
instalada en la localidad 
albaceteña de Madrigueras, 
se dedica a la confección, 
lavado y acabado de panta­
lones de diversas modalida­
des, como son el vaquero, 
los denominados chinos o 
el pantalón de algodón. Las 
prendas que realizan son 
tanto para mujeres como 
para hombres. 

No tienen marca propia 
sino que sirven a otros 
clientes que suelen ser 
comerciales. Dependiendo 
de lo que necesite el cliente, 
le realizan todo el proceso 
de confección, lavado y 
planchado o sólo una de 
estas labores. 

Su radio de influencia es 
Levante, Ciudad Real y 
Andalucía y además de rea­
lizar las labores anterior­
mente señaladas también 
hacen la distribución para 
lo que disponen de sus pro­
pios medios de transporte. 

Creaciones Jean Paul 
lleva funcionando unos 
diez años y cuenta en la 
actualidad con una plantilla 
de unas 50 personas. 

J . M. MIRANDA 

Guadalajara 
El sector minero ha ex­
per imentado en los últi­
mos años un importante 
auge en Guadalajara. 
Con un total de 420 per­
sonas dedicadas a él, 
durante el pasado año 
conseguía alcanzar una 
facturación que supera­
ba los 8.200 millones de 
pesetas, con una pro­
ducción de cuatro millo­
nes de toneladas. 

Es precisamente el 
tratamiento y extracción 
del caolín, con 126 pues­
tos directos, seguido del 

La minería facturó en Guadakyam más 
de 8.200 millones de pesetas en 2000 
El tratamiento y extracción del caolín y el de áridos silíceos 

fueron los que mayor empleo generaron 
grupo de áridos silíceos, 
con otros 75 empleados, 
el que mayor empleo en 
explotaciones mineras 
ha generado. 

En los últimos años 
se ha producido un im­
portante auge, especial­
mente en los trabajos 
con explosivos, no sólo 

por la actividad minera 
propiamente dicha, cu­
ya incidencia es muy 
importante, sino por el 
elevado número de 
obras que se están lle­
vando a cabo y para las 
cuales se aplican las téc­
nicas de voladuras. 

Aunque los trabaja­

dores de estas ir\stala-
ciones realizan una mi­
sión que puede conlle­
var cierto riesgo, ni du­
rante los primeros seis 
meses de este año ni du­
rante el ejercicio de 2000 
tuvo lugar ningún acci­
dente laboral en el sec­
tor. 

Concretamente, la 
gran implantación de 
este tipo de trabajos en 
la provincia conllevaba 
la realización, estos dí­
as, de una jornada de 
Formación y Seguridad 
en el Transporte, Alma­
cenamiento, Uso y Ma­
nejo de Explosivos en la 

Minería a Cielo Abierto 
y Obra Civil, así como la 
Evaluación de Riesgos 
de la actividad, jornada 
que ha sido organizada 
por la Consejería de In­
dustria y Trabajo en co­
laboración con el Cole­
gio Oficial de Ingenieros 
Técnicos de Minas de 
Almadén. 

Junto a los sector mi­
neros más asentados se 
encuentran también en 
fase de desarrollo la se-
piolita, pizarra, hierro y 
cemento, entre otros 
materiales. 
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Anualmente invierte unoŝ Ŝ ^̂ ^ 

Delaviuda exporta por 
valor de 1.200 millones 
TERESA ROMERO 

Sonseca (Toledo) 

La fábrica de dulces navi­
deños Delaviuda de Sonse­
ca exporta anualmente un 
12% de su producción. De 
los 8.500 millones de pese­
tas facturados por ejercicio 
1.200 se venden en el 
extranjero. 

Las ventas fuera de 
nuestras fronteras se con­
centran principalmente en 
países de habla y tradición 
hispana, como México, 
Venezuela o Argentina, 
aunque también es desta-
cable el consumo de pro­
ductos navideños típica­
mente españoles en lugares 
tan dispares como Francia, 
EE.UU o Hong-Kong. 

Este comercio exterior 
se realiza en buena parte a 
través de las tiendas "duty-
free" de los aeropuertos de 
más de 50 países y con la 
coordinación de un cre­
ciente departamento de 
exportación. 

La prioridad actual de 
la empresa es la expansión 
exterior, como comenta 
Miguel Gallardo Sánchez-
Barbudo, director de asun­
tos corporativos de Dela­
viuda. "A pesar de tratarse 
de productos muy locales y 
de difícil introducción en el 
mercado internacional el 
objetivo del grupo es lide-
rar la exportación de dul­
ces navideños españoles, 
meta que estamos cum­
pliendo". 

Segtín Gallardo, Dela­
viuda lidera el sector tanto 

La empresa controla la calidad de su turrón 
con un grupo de jueces que los **catan^* 

El grupo es el primer productor de dulces navideños en España y en el extranjero 

en España como en el 
extranjero con una produc­
ción de 
10.000 tone­
ladas. Para 
a l c a n z a r 
estas cifras 
el grupo 
cuenta con 
una plantilla 
que oscila 
entre los 265 
e m p l e a d o s 
fijos a lo 

largo del año y los 800 en 
carñpaña navideña. 

Crtro aspecto fundamen­
tal para esta empresa es la 
calidad de sus productos. 

Esta firma vende 
sus productos en 

países como 
Estados Unidos, 

Francia o 
Hong'Kong 

Para ello han sumado aná­
lisis sensoriales a las prue­

bas microbio-
lógicas y fisi­
coquímicas . 
El control de 
"los senti­
dos" lo reali­
zan expertos 
e n t r e n a d o s 
para valorar 
los dulces 
atendiendo a 
d i f e r e n t e s 

parámetros de calidad y 
sabor. 

La inversión en Dela­
viuda se' dedica a mejorar 
estos controles, pero tam­

bién se centra en mejorar 
su factoría. Unos 300 millo­
nes de pesetas se invierten 
en tecnología de procesos y 
controles de calidad. Este 
dinero se emplea pre­
ferentemente en la mejora 
de envases y embalajes que 
garanticen la llegada del 
producto en óptimas con­
diciones al consumidor. 

El ministro de trabajo, 
Juan Carlos Aparicio, visitó 
las instalaciones de la fábri­
ca en Sonseca el pasado 2 
de julio. Allí comprobó el 
funcionamiento de la fábri­
ca manchega en un amplio 
recorrido por la planta 

La economía 
social exige mayor 
representatividad 

OPA, Fecmes y Ucaman reclaman 

su papel en acuerdos regionales 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Organización de Profe­
sionales y Autónomos 
(OPA), la Federación 
Empresarial de Castilla-La 
Mancha de Economía 
Social (FECMES) y la 
Unión de Cooperativas 
Agrarias de Castilla-La 
Mancha (UCAMAN) fir­
maron el 3 de julio un con­
venio de colaboración que 
se enmarca dentro de las 
a c c i o n e s 

Han creado una 
comisión núxta para 

participar en el 
Pacto Industrial y el 

Acuerdo Regional 

que estas 
e n t i d a d e s 
llevarán a 
cabo con­
juntamente 
en temas 
tan impor-
t a n t e s 
como el . 
ppsiciona-,^ 
miento ante las distintas 
administraciones, corres­
pondientes a todos los 
temas que afecten al tejido 
empresarial que represen­
tan dichas organizaciones, 
el cual abarca cerca del 
90% de las empresas de la 
región. 

El presidente nacional 
de OPA, Camilo Abiétar, 
manifestó su descontento 
y el del resto de organiza­
ciones por la discrimina­
ción de la que son objeto 
por parte de las adminis­
traciones y poderes públi­
cos de Castilla-La Mancha. 
'Llevamos mucho tiempo 

trabajando para colectivos 
muy amplios y exigimos 
tener una representación 
más activa en los acuerdos 
regionales y en las Cáma­
ras de Comercio". 

Alejandro Cañas, el 
presidente de la Unión de 
Cooperativas de Castilla-
La Mancha, manifestó su 
deseo de romper con el 
tópico de la representativi­
dad en la Comunidad e 
integrar realmente a todos 
los colectivos que tienen 

voz. . 

Para reivin­
dicar estas 
cuestiones, 
las tres 
o r g a n i z a ­
ciones han 
d i s e ñ a d o 
un conjun­
to de accio­
nes que 

pasan por solicitar entre­
vistas al presidente del 
Gobierno regional, José 
Bono, y a las consejerías de 
Industria, Economía y 
Hacienda, Agricultura^, ^ 
Medio Ambiente y Ciencia 
y Tecnología. 

Para ello, explicó Cami­
lo Abiétar, se ha creado 
una comisión mixta para 
desarrollar proyectos e ini­
ciativas que se presentarán 
al Gobierno de Castilla-La 
Mancha con el objeto de 
participar en el , Pacto 
Industrial y en el Acuerdo 
Regional por el empleo, 
entre otras cosas. 

Quejas en Sonseca por la falta 
'*'' respuesta de Ib̂ rdrokt 

Copeg y Mapfre Estudios 
ofrecen becas a empresarios 

J.M. MIRANDA 

Guadalajara 

La Confederación Provin­
cial de Empresarios de Gua­
dalajara va a establecer un 
acuerdo de colaboración 
con la Fundación Mapfre 
Estudios para la concesión 
de becas para directivos de 
empresas, la organización 
de encuentros, seminarios y 
la colaboración en proyec­
tos de investigación. 

Fruto de este acuerdo, la 
Fundación Mapfre ha ofre­
cido dos medias becas sobre 
el importe de la matrícula 
en un master en Dirección y 
Gestión de Empresas para 
dos candidatos que previa­
mente tendrá uit título pro­
pio de la Universidad de 
Alcalá de Heriares. Durará 
unas 700 horas que se 
repartirán entre los meses 
de octubre y julio. Tendrá 

lugar en el edificio universi­
tario Mapfre en Alcalá y en 
las dependencias de la 
Facultad de Ciencias Eco­
nómicas y Empresariales de 
la Universidad alcalaína. 

Las personas que quie­
ran acceder a estas becas 
tienen de plazo hasta el pró­
ximo 20 de julio para reali­
zar una solicitud. Para ello, 
previamente, han de estar 
inscritas en la Copeg. 

RgPACCIÓN 

Toledo 

Los empresarios afectados 
poT los cortes de suministro 
eléctrico en Sonseca de fina­
les del año 2000 no se con­
forman con la negativa de la 
empresa responsable, Iber-
drola, a pagarlas indemniza­
ciones por daños causados 
previamente acordadas. 

El malestar en el tejido 
empresarial de Sonseca se 

acentuó tras las reuniones 
mantenidas entre empresa­
rios, técnicos de la Federa­
ción Empresarial Toledana 
(Fedeto) y representantes de 
Iberdrola en las que, a pesar 
de que la compañía eléctrica 
asumió su responsabilidad 
en algunas de las averías, no 
se llegó a acuerdos en firme 
de forma que ahora la 
empresa ha dado marcha 
atrás. 

Fedeto presentó el pasa­
do 24 de mayo un escrito 
denunciando los hechos a la 
Consejería de Industria en 
colaboración con la Aso­
ciación de Consuirüdores de 
Electricidad de la pequeña y 
mediana empresa. 

Por el momento no han 
recibido respuesta de la 
administración y están a la 
espera de que se abra el 
correspondiente expediente. 
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En un principio se edifiĉ ^^ 

JMS Consultores construirá 
una residencia en Mondéjar 

La empresa comenzará las obras de la primera fase de 
este centro geriátrico a finales de este año 

MóNicA MORENO 
Guadalajara 

La idea de construir una 
residencia de la tercera 
edad en Mondéjar (Gua­
dalajara) llevaba en la 
cabeza de Javier Sanz, 
administrador único de 
JMS Consultores, desde 
hace ya varios años, "in­
cluso llegó 
un momen­
to en el que 
se me pasó 
por la cabe­
za no em­
prende r lo" . 
Pero hace 
más de un 
año, Javier 
Sanz empe-
¿6 las nego­
ciaciones para construir 
la primera residencia de 
la tercera edad que se 
lleve a cabo en la locali­
dad alcarreñaxieMondé' 
jar. 

JMS Consultores tiene 
previsto ini­
ciar las obras 
antes de que 
finalice el 
año 2001 y la 
inauguración 
de la primera 
fase de la re­
sidencia pue­
de que sea 
para finales 
del año 2002, "aunque 
una vez que empiezan 
las obras no se puede de­
terminar cuando van a 
finalizar, pues hay mu­
chos trámites burocráti-

Se construirá sobre 
una superficie de 

2,000 metros 
cuadrados y se 
edificarán 40 
habitaciones 

eos que llevar a cabo", 
comenta Javier Sanz. 

La primera fase de es­
te centro geriátrico se 
construirá sobre una su­
perficie de 2.000 metros 

c u a d r a d o s 
y contará 
con 40 ha­
b i t ac iones , 
en princi­
pio todas 
de ellas do­
bles. Asi­
mismo dis­
pondrá de 
todos los 
s e r v i c i o s 

que obliga la normativa 
en residencias de la ter­
cera edad, como gimna­
sio, centro ocupacional, 
peluquería, ettt.. " ' ' ' ' 

Además en esta pri^ 
mera fase se edificará un 

p a b e l l ó n 
en el que 
se situa­
rán los 
s e r v i c i o s 
genera les . 
"En las fa­
ses sucesi­
vas cons­
t r u i r e m o s 
e d i f i c i o s 

anexos que estarán co­
nectados a través de un 
corredor. Al final tene­
mos previsto llegar a las 
100 habitaciones", marü-
fiesta el administrador 

En la actualidad hay mucha demanda de residencias de la tercera edad. 

Al finalizar todas 
las fases se prevé 

cfue estén 
empleadas en 
tomo a 100 

personas 

único de JMS Consulto­
res, Javier áanz. 

En xm principio esta­
rán empleadas en esta 
residencia en torno a 10 
personas y una vez que 
estén construidas todas 
las fases de este comple­
jo geriátrico alcanzarán 
las 50 personas. 

Entre los proyectos de 
la empresa alcarreña pa­
ra este complejo geriátri­
co se encuentran el po­
der convertirse en un 
centro de día para los 
ancianos de Mondéjar. 

Las previsiones, aun­

que todavía no se ha co­
menzado a construir son 
positivas, ya que por los 
estudios que han realiza­
do la tasa de acogida y el 
mercado potencial es ele­
vado, "pues a pesar de 
que hay mucha compe­
tencia en Guadalajara, y 
su cercanía por Madrid, 
la población cada vez 
más demanda este tipo 
de servicios", añade Ja­
vier Sanz. 

La empresa que ini­
ciará las obras de la resi­
dencia pertenece al gru­
po Losan, ya que JMS 

Consultores está dentro 
de este grupo. JMS Con­
sultores se constituyó 
siendo una consultoría a 
principios de los años 90, 
implantando sistemas de 
calidad, ya que sus due­
ños procedían de este 
campo. En la actualidad, 
su actividad es muy di­
versificada pues también 
cuentan con una tienda 
de muebles y acaban de 
llegar a un acuerdo con 
una empresa que se va a 
instalar en Guadalajara 
para tramitarle la docu­
mentación. 

Iberdrola 
af ínna que no 
se producirán 
interrupciones 
de suministro 

REDACCIÓN 

C-LM 

La empresa Iberdrola ha 
manifestado que en Castilla-
La Mancha no se produci­
rán interrupciones de sumi­
nistro, más allá de las "ine­
vitables" derivadas de una 
tecnología tan compleja y 
crítica como es la tecnología 
eléctrica, con miles de kiló­
metros de líneas, aparamen-
ta mecánica y electrónica, y 
sometida a todo tipo de in­
fluencias extemas. Según in­
forma Iberdrola, en nota de 
prensa, los medio humanos 
y técnicos de la empresa en 
Castilla-La Mancha están 
preparados para que, en el 
caso de que estas interruf)-
ciones ocasionales se pro­
duzcan, se puedan resolver 
a la mayor brevedad posible 
y, de este modo, minimizar 
la incidencia de las mismas 
sobre sus clientes. 

Esto surge a partir de 
una información publicada 
en un medio de tirada na­
cional que afinnaba que 
Iberdrola había alertado al 
Gobierno de que se podían 
producir este verano apago­
nes de luz. 

Iberdrola asegura que les 
consta que la Administra­
ción autonómica, a través de 
la Consejería de Industria y 
Trabajo y las distintas Dele­
gaciones Provinciales, está 
realizando todas las gestio­
nes necesarias para agilizar 
los proceso que permitan la 
instalación de nuevos tendi­
dos y la remodelación de al-
gxmos ya existentes. 

Los empresarios de Tomelloso 
celebraron asamblea 

REDACCIÓN 

Tomelloso (Ciudad Real) 

La Asamblea General Ordi­
naria de la Asociación de. 
Empresarios de Tomelloso 
Ceoe-Cepyme de Ciudad 
Real se ha-celebrado bajo la 
presidencia de Manuel 
Bono. Este, en su informe de 
gestión, ha subrayado el 
incremento de servicios que 
se viene ofreciendo a los aso­
ciados en capítulos jurídicos, 
líneas de créditos, subven­

ciones, campañas de promo­
ción empresarial, etc. 

Manuel Bono ha resalta­
do el problema que existe en 
la localidad con respecto a la 
reforma del mercado muni­
cipal de abastos, ya que a las 
propuestas empresariales 
sobre dicha reforma el 
Ayuntamiento de Tomelloso 
no ha contestado. 

Además el presidente de 
la Asociación se ha referido 
a los problemas existentes 

con los cortes de suministro 
eléctrico que tanto afectan a 
las empresas y ha informado 
de los convenios durante el 
año 2000. Otro de los puntos 
abordados en la Asamblea 
ha sido la aprobación del 
presupuesto del año 2000, 
que ha registrado un superá­
vit de cuatro millones y las 
propuestas del ejercicio 
2001. El presupuesto para 
este año asciende a 9.300.000 
pesetas. 

La Cámara abre 
en Tarancón 

REDACCIÓN 

Tarancón (Cuenca) 

Tarancón cuenta desde el 
miércoles 4 de julio con 
una delegación de la 
Cámara de Comercio de 
Cuenca. En el acto de 
inauguración estuvieron 
representadas el Ayunta­
miento de Tarancón, la 
Diputación Provincial, la 
Junta de Comunidades, 
Caja Castilla-La Mancha, 
organizaciones empresa­

rios, agrarias y un buen 
número de industriales 
locales y comarcales. 

En la nueva delega­
ción, debidamente acon­
dicionada para atención 
al público y celebración 
de cursos de formación, 
el presidente de la Cáma­
ra, Eduardo Fernández, 
señaló que esta delega­
ción supone la consolida­
ción de la red de oficinas 
de la cámara. 

POR CIERRE 
Laboratorio 
cosmético 

LIQUTOACIÓN 
Mobiliario, enseres, 
maquinaria, envases, 

etc. 
OPORTUNIDAD 

VENTA DIRECTA 
EN: C/Alameda, 32 
Frente Ambulatorio S.S. 

DLLESCAS (Toledo) 
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El convenio se firmó en la Diputación Provincial de Cuenca. 

La financiación de est̂  

Cuenca dispone de 80 
millones para crear viveros 

CÉSAR ARMUÑA Incyde ha firmado un convenio de 
La provincia de Cuenca colahoración con la Diputación-deX^iienca 
podría disponer de hasta 80 
millones de pesetas en el año con la Diputación Provincial 
2001 para la creación de vive- de Cuenca, 
ros de empresas, a través de En este sentido, indicaba 
un programa operativo del que de acuerdo con la distri-
Fondo Europeo de Desarro- bución de fondos podrían 
lio Regional (PEDER) que ha destinarse a la creación de 
adjudicado la UE a la Funda- viveros de empresas en la 
ción Instituto Cameral para provincia de Cuenca hasta 80 
la Creación y Desarrollo de millones de pesetas en 2001, 
Empresa (INCYDE), del siempre que se firmaran los 
Consq'o Superior de Cama- oportunos convenios con las 
ras de Comercio de España, administraciones 
siempre que se firmen los locales, aunque de 
oportunos con- ' ^ ^ ^ ^ m o m e n t o 
venios con ^ ^ ^ ^ O solo está en 
administrado- , p r o y e c t o 
nes locales para 

El pnmer proyecto ampliar el 
construirlos y SCrá CtmpUüT cl vivero de 

desanoiiarios. ^ ^ de emtnesos ^P^^^' 
El programa — — -*-——-— depende de 

FEDER que dependiente 06 lü la Diputación 

tiene asignado DipUtÜCJÓn ProvinciaL 

el INCYDE dis- Pra^jiruM A e s t e p n > 
pone de un yecto, que se 
montante total concretará en 
de 4.000 millones de pesetas los próximos meses, se van a 
de fondos comunitarios, des- destinar 30 millones de pese-
tinados a financiar hasta el tas con los que se procederá a 
70% de los costes de creación ampliar el Centro de Empre-
de los viveros de empresas, sas de "El Terminillo", que 
mientras que el 30% restante gestiona el Patronato de Pro-
deberá ser aportado por las moción Económica y Turis-
administraciones locales que mo de la Diputación de 
estén interesadas en la pues- Cuenca, de los que 23 miUo-
ta en marcha de estos recur- nes de pesetas serán aporta-
sos, según explicaba el direc- dos por el INCYDE, a través 
tor de este organismo, Nico- de la Cámara de Comercio 
las Heruiquez, tras firmar un de Cuenca y los 7 millones 
convenio de colaboración de pesetas restantes por la 

propia Diputación conquen- dirigidas a empresas que 
se. quieran mejorar sus propia 

El anuncio fue hecho des- rentabilidad, así como eva-
pués de que Henríquez fir- luar sus posibilidades de 
mará un convenio de colabo- expansión, 
ración con el presidente de la Se trata del primer conve-
Diputación Provincial de rúo de estas características 
Cuenca, Luis Muelas y con el que se ha firmado en España, 
presidente de la Cámara de según destacaba Henríquez, 
Comercio e Industria de para cuya aplicación se van a 
Cuenca, Eduardo Fernández destinar 10 millones de pese-
Palomo, que permitirá desa- tas, de los que 7 millones 
rrollar este año en la provin- serán aportados por el 
cia un progra- ^ ^ ^ ^ INCYDE y los 

ma de forma- ^ ^ ^ ^ 3 millones 
ción de ^ ^ ^ ^ restantes por 

empresarios, haformOciÓn y el la Diputación 

destinado a OSeSOrOmientO Ü de Cuenca. 
". Z Los fondos 

pequeñas ^^eeiiNCY-
SOciedadeS SOnlas D E destinará 

empresar ios 
en activo que 
quieran conso­
lidar sus Prioridades jijadas ^^ desarroUo 
empresas y a i . d e l programa 

, en el convenio T . 
e m p r e n d e - ^t* ^* •^^'^^•^ *^— p r o c e d e r á n 
dores que de otro pro-
quieran poner en marcha grama operativo que ha 
empresas de nueva creacióa adjudicado la UE a este orga-

El convenio tiene como nismo para la realización de 
objetivo mejorar la gestión programas de formación y 
empresarial de las pequeñas asesoramieríto de personas 
y medianas empresas, que quieran crear^^u propia 
mediante la formación y el empresa o consolidar la que 
asesoramiento, por un lado a ya tienen en funcionamiento, 
través de iniciativas dirigj- En este caso, el programa se 
das al autoempleo y a la ere- financia a través del Fondo 
ación de empresas que mqo- Social Europeo (FSE), que le 
ren y completen el tejido ha destinado un montante 
empresarial de la provincia y total de 9.700 millones de 
por otro a través de acciones pesetas. 

La asamblea se celebró el pasado viernes 29 de junio. 

€eoe-Cepyme 
dispondrán de 
237 millones 

\jos empresarios de Ciudad Real 
preocupados por la escasez de suelo 

ÁNGELES S. INFANTES 

Ciudad Real 

pequeños y medianos se 
acoplen a las mejoras tec­
nológicas y la participación 

Los empresarios de Ciudad en iniciativas europeas, en 
Real que forman parte de este caso los empresarios 
la Confederación Empresa- de Ciudad Real se incorpo-
rial, CEOE-CEPYME, en- rarán a una iniciativa 
tomo a 13.000 en estos mo- EQUAL junto al gobierno 
mentos, han realizado su regional y la Universidad 
Asamblea Ordinaria anual de Castilla-La Mancha, 
en la que han presentado A pesar de las buenas 
su balance de cuentas, han perspectivas de futuro, los 
dado a conocer los princi- empresarios de Ciudad Re­
pales retos conseguidos en al e ^ n preocijpados por la 
este año 2001, han plantea- carencia de "suelo empre-
do los objetivos del próxi- sarial" en la capital ciuda-
mo año 2002 y han dado drealeña por lo que volve-
cuenta de las nuevas incor- rán a solicitar, como en an-
poraciones a la organiza- teriores ocasiones, al ayun-
ción empresarial. tamiento de Ciudad Real 

El presupues- que eyiteriel 
to aprobado para ^ f ^ K í h " e n c o r s e t a -
el año 2001 as- ^j^g^ miento" em-

ciende a 237 mi- 2002 SCrá UTl presarial fo­
llones de pesetas, Z í « . . ^ mentando la 
lo que supone un 
aumento de 22 
millones respecto 
al año anterior. 

En esta asam­
blea ordinaria se 
ha dado cuenta 

año de "tirón 

económico 
debido a 
grandes 
proyectos 

llegada de 
nuevas em­
presas. 
Barcenas tam­
bién espera 
que en el año 
2002 el "tirón 

de los resultados econó- económico" de grandes 
micos de este año, que han proyectos como el Comple-
sido calificados como jo de Ocio Reino de Don 
"muy buenos" para la pro- Quijote y el Aeropuerto de 
vincia porque Castilla-La Ciudad Real, cuya socie-
Mancha ha crecido durante dad defirútiva debe consti-
este año por encima de la tuirse en breve, comience a 
media nacional y según el notarse en la economía 
presidente de esta organi- provincial y regional, 
zación, Jesús Barcenas, a Los empresarios apro-

pesar de las críticas sindi- baron también durante la 
cales se ha conseguido un ascunblea ordinaria las 
importante aumento del cuentas de la organización, 
empleo estable. que ha tenido un pequeño 

El próximo año, los em- superhábit durante el pasa-
presarios van a centrar sus do ejercicio, aprobaron la 
esfuerzos en la formación incorporación de nuevos 
dedicada a evitar la sinies- empresarios a la organiza-
tralidad laboral, programas ción y presentaron la me-
y cursos informáticos de moria de esta asociación 
cara a que los emprescirios empresarial. 
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Una reforma 
necesaria 

La dirección del hotel Hu-
sa Fax, ubicado en la ciu­
dad de Guadalajara, ha de­
cidido aprovechar la com­
pleta remodelación de las 
instalaciones llevada a ca­
bo durante el último año 
para cambiar la categoría 
del establecimiento, que 
desde el pasado mes de 
abril ha incrementado en 
una estrella su calificación 
hasta las cuatro. Las refor­
mas han supuesto una in­
versión cercana a los cien 
millones de pesetas, y han 
afectado tanto al aspecto 
exterior del hotel como al 
interior, con el objeto de 
adecuarlo a las expectati­
vas de sus clientes. 

17 

El Hotel Husa Pax está en Guadalajara desde hace más de treinta años. 

El hotel guadalajarê ^̂  

Husa PsiKjiiinieiita su 
categoría á cuatro estrellas 

Durante el año 2000 acometió una completa reforma 
en la que se ixwirtieron den millones de pesetas 

F. J . LLANA NIETO 

Guadalajara 

¡TDUraílte el periodo de 
tiempo que ha durado la 
reforma no se ha cerrado 
el hotel ningún día, para 
evitar así perder la clien­
tela ganada en los más 
de treinta años que lleva 
ubicado en la ciudad de 
Guadalajara. 

El hecho de que la 
• íhayor parte de los clien­

tes que habitualmente 
utilizan las habitaciones 
sean del mundo de la 
empresa es uno de los 
motivos principales por 
los que el grado de ocu­
pación no sólo no ha 
descendido sino que in­
cluso ha aumentado tras 
obtener la categoría de 
cuatro estrellas. 

Los clientes de nego­
cios proceden en su ma­
yor parte de los polígo­
nos industriales de Gua­
dalajara y de localidades 
limítrofes, como Alcalá 
de Henares y, sobre to­
do, Madrid. 

En la actualidad, el 
hotel Husa Pax dispone 

de sesenta habitaciones - para la obtención de la 
una menos que las que calificación de cuatro es­
había antes de que se 
iniciara la reforma-, que 
se han adecuado a las 
exigencias de espacio y 
de servicios requeridos 
para obtener la nueva 
calificación. Así, por 
ejemplo, se les ha quita­
do la terra­
za que tení­
an, con lo 
que las ha­
b i t a c i o n e s 
tienen una 
s u p e r f i c i e 
de veinte 
hietros cua­
drados, con 
camas de 
dos metros 

de largo y nuevo mobi­
liario y decoración. 

La existencia de una 
habitación con salón y la 
necesidad de que los ba­
ños completos tengan 
secador de pelo han sido 
otros de los cambios 
asumidos por el hotel 

Larenwdelación 
del hotel de 

Quadalajara ha 
afectado tcavto al 
aspecto exterior 
como al interior 

trellas. 
Tras esta reforma, las 

habitaciones son com­
pletamente exteriores, y 
cuentan con baño com­
pleto, aire acondiciona­
do, teléfono directo, mi-
nibar, televisión con an­

tena para­
bólica y ví­
deo hotel. 
Otra de las 
r e m o d e l a ­
ciones lleva­
das a cabo 
en el hotel 
Husa Pax 
ha afectado 
a los salo­
nes, que 

han sido totalmente 
acondicionados tanto 
para fiestas o banquetes 
de hasta 360 personas, 
como para reuniones de 
empresa de hasta 260 
personas. 

Por último, en un 
nuevo recinto exterior 

ajardinado se ha habili­
tado una zona para ex­
posiciones de tres mil 
metros cuadrados de su­
perficie, que se comple­
mentan con un parking 
privado independiente 
de 1.600 metros cuadra­
dos. 

El grupo Hostelería 
Unida (Husa) dispone 
de más de 150 hoteles 
distribuidos por cerca de 
ochenta ciudades espa­
ñolas. En la comunidad 
autónoma de Castilla-La 
Mancha cuenta con seis 
establecimientos hotele­
ros: el Husa Las Tablas, 
en Damiel (Ciudad Re­
al); el Husa Mesón Don 
Quijote, en Mota del 
Cuervo (Cuenca); en la 
provincia de Toledo, el 
Husa Plaza Mayor (Oca-
ña), el Husa Talavera 
(Talavera de la Reina), el 
Husa Alfonso VI y el 
Carlos V, ambos en la ca­
pital regional; y el Husa 
Pax, en Guadalajara. 

La cadena AC abrió un hotel en Guadalajara en el pasado año. 

El Ayuntamiento 
de Cuenca apoya 
el futuro hotel AC 

Para que pueda ser calificado como 
Proyecto I+E por el Inem 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La Comisión de Gobierno dd 
Ayuntamiento de Cuenca ha 
acordado apoyar el proyecto 
empresarial de la empresa "Ba-
rambio Hoteles S.A." para 
construir en la capital con­
quense un nuevo hotel de cua­
tro estrellas, que se integrará 
en la "Cadena AC" y requerirá 
una inversión de en tomo a los 
800 millones de pesetas, a fin 
de que pueda ser calificado co­
mo 'Proyecto I+E" (Informa­
ción más Empleo), por el 
INEM. 

En concreto, la Comisión 
de Gobierno del Ayimtamien-
to conquense ha aprobado in­
formar favorablemente sobre 
la concesión de una bonifica­
ción a esta empresa hotelera, 
que permitirá bonificarle el im­
puesto de constmcdones en 
un 20%, de acuerdo con lo es­
tablecido en la ordenanza para 
empresas de interés especial 
como son los hoteles en el caso 
de una ciudad turística como 
ésta, según explica el primer 
teniente de alcalde de Cuenca, 
Luis Esteban Cava. 

Dicha bonificación supone 
la certificación de que el Ayun­
tamiento colabora con "Baram-
bio Hoteles S.A.", lo que per­
mitirá a la empresa presentar 
ante el INEM la petición de 
que califiquen la construcción 
y entrada en funcionamiento 
del hotel como 'Proyecto I+E", 

antes denomiruidos iniciativas 
locales de empleo, que estable­
cen ayudas para las actuacio­
nes de tipo empresarial en las 
que los ayuntamientos tienen 
algún tipo de colaboración. 

En este caso, el Ayunta-
nüento de Cuenca va a cola­
borar de forma activa con el 
proyecto gradas a la bonifica-
dón del 20% en el impuesto 
de constmcdón, que equival­
drá a ima subvendón de 1,5 
millones de pesetas, además 
de que ya posibilitó la cons­
tmcdón del hotel firmando 
con la empresa un convenio 
urbanístico. 

Sin embargo, ahora deberá 
ser el INEM el que determine 
si esta colaboradón es sufiden-
te para entender que el Ayun­
tamiento partidpa en el pro­
yecto y ayuda a la empresa pa­
ra darle la calificadón de "Pro­
grama I+E", cuyo desarrollo se 
regula a través de la Orden del 
Ministerio de Trabajo y Asun­
tos Sociales de 15 de julio de 
1999. 

El programa I+E contem­
pla el' desarrollo de planes de 
empleo para cumplir con los 
compromisos adquiridos por 
España para la creadón de 
puestos de trabajo en el ámbito ' 
local, cooperando de forma 
continúa con otras administra-
dones públicas y con la inicia­
tiva privada, como ocurriría en 
este caso de aceptarse el pro­
yecto. 
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Ixi cite de las 33 ciudades 

Toledo acogeirá la asamblea de 
la Spain Convention Bureau 

La capital regional albergó el año pasado 761 reuniones, entre 
convencionesf jornadaSf seminarios y simposium 

A N A I . MOREIRA 

Toledo 
Toledo será sede el próximes 
mes de septiembre de la 
asamblea general de la Spain 
Convention Bureau que 
agrupa a las 33 ciudades es­
pañolas que cuentan con ofi­
cinas de Congresos. De Cas-
tíllarLa Mancha,'por el mo­
mento, sólo se encuentia To­
ledo pero muy posiblemente 
en esta próxima reunión 
Cuenca presente su candida­
tura para enh-ar, puesto que 
esa ciudad tie­
ne un organis­
mo promotor 
del turismo de 
congresos. 

Según expli­
có a este sema­
nario el direc­
tor técnico de 
Toledo, Ciudad 
de Congresos, 
Javier Díaz, el 
encuentro de las ciudades 
integradas en la Spain Con­
vention Bureau se celebra en 
dos días. El primer día por la 
tarde tendrá lugar una joma­
da técnica en el edificio de 
San Pedro Mártir y al día si-
guente la asamblea propia­
mente dicha en la sede de la 
Real Fundación de Toledo. 

En principio, estaba pre­
visto que esta asamblea se 
celebrara en el mes de julio 
pero finalmente ha tenido 
que ser trasladada a sep­
tiembre. 

La importancia de Toledo 
como sede de reuniones que­
da de manifiesto con las ci­
fras de este tipo de eventos 
que se celebran en la ciudad. 

La mayor 
parte de las 

reuniones 
celebradas han 
sido re^^onales 
y nacionales 

El año pasado Toledo acogió 
761 eventos o reuniones con 
más de 50 personas. De este 
total, unos 45,0 hieron con­
gresos y 168 convenciones, y 
el resto jomadas, seminarios 
o simposium. 

El mayor número de los 
eventos ha tenido un carác­
ter regional o nacional, se­
gún explica el director técni­

co de Tole­
do, Ciudad 
de Congre­
sos. 

Estas cift'as 
coinciden, 
casi con las 
del año an­
terior ya 
que al no 
h a b e r s e 
p roduc ido 

un aumento de la oferta para 
albergar este tipo de reunio­
nes, es difi'cil que se aumente 
los participantes en estos ac­
tos. 

Aunque es dih'cU de pre­
cisar rigurosamente las cifras 
globales que puede mover el 
turismo de negocios, según 
las estadísticas que utiliza 
esta oficina de Congresos y 
teniendo en cuenta que el vi­
sitante que acude a un con­
greso o convención se puede 
gastar unas 40.000 pesetas al 
día, en Toledo se podrían 
mover unos 1.145 millones 
de pesetas. 

No obstante, las posibili­
dades de crecimiento de este 
tipo de turisrho en la ciudad 

Toledo, Gudad de Congresos ha participado ya en varías ferias y en algunos casos con Cuenca y CReal. 

en palabras son enormes 
de Javier Díaz, "por sus ca­
racterísticas de ciudad patri-
ínonial, y por^u cercanía a 
Madrid, que se verá benefi­
ciada con la mejora de las co­
municaciones". 

Las carencias que ahora 
mismo están notando que 
tiene Toledo es la falta de es­
pacios que puedan albergar 
reuniones de más de 100 
personas. Aunque algunos sí 
hay y pone como ejemplo el 
Hotel Beatriz, que suele aco­
ger un buen porcentaje de 
las reuniones que se realizan 
en Toledo. 

El objetivo de Toledo, 
Ciudad de Congresos es el 
de promocionar turística­
mente la capital regional co­
mo sede de eventos pero la 

EL TURISMO DE NEGOCIOS EN TOLEDO 

... * Qurante el año pasado se celebraron en la ciu-
dad 761 eventos, de los que 40 fueron congresos y 
168 convenciones. 

* El número de participantes en eventos fue de 
41.412. De esta cantidad, 6.791 participaron en con­
gresos y 21.840 en convenciones. 

* El gasto medio diario de un participante en un 
congreso o convención es de unas 40.000 pesetas, lo 
que arrojaría una volumen de negocio para Toledo 
por este tipo de turismo de 1.145 millones. 

promoción Ueva consigo la 
prestación de asesoramiento . 
y la asistencia técnica, aña- _ 
día Eh'az. En la achialidad, 
disponen de una guía de 
congresos que en su última 
versión reúne 91 propuestas 
o recursos entre los que se 
incluyen salas, hoteles, res­

taurantes y una serie de Ser­
vicios técnicos muy variados 
en los que se incluyen em­
presas de servicios.... 

Sobre este particular, Dí­
az apunta que unido a este 
tipo de información es nece­
sario una asistencia técnica 
que asesore al promotor. 

REDACCIÓN 

C-LM 

Durante el mes de mayo 
el grado de ocupación de 
los apartamentos turísti­
cos de Castilla-La Man­
cha ha sido del 20,66% en 
plazas y de 22,10% por 
partamentos, según indi­
ca la estadística del INE 
que . se realiza men-
sualmente sobre este tipo 
de alojamientos. 

El número de viajeros 
que pernoctaron en apar­
tamentos en Castilla-La 
Mancha fue de unos 477, 
la mayor par te de ellos 
españoles, ya que tan 

Los apartamentos turísticos 
registraron 1.285 pernoctaciones 
En el mes de mayo el grado de ocupación por plazas fue del 

20% y la estancia media de poco más de dos días 
sólo hubo 25 extranjeros. 
Las pernoctaciones regis­
t radas ascendieron a 
1.285, siendo tras Castilla 
y León, la cifra más baja 
en relación con otras 
comunidades au tóno­
mas. 

Estos datos tienen su 
explicación principal en 

el escaso número de 
apar tamentos turísticos 
como tal que hay en la 
región, tan sólo 41, sien­
do por tanto la comuni­
dad que menos estableci­
mientos de este tipo tiene 
y menos plazas ofrece, 
casi 200. 

El personal empleado 

en los apartamentos tam­
bién es escaso, 29 perso­
nas si bien está por enci­
ma de regiones como 
Navarra y Castilla y 
León que a pesar de 
tener más alojamientos 
de estas características 
solo emplean a 26 y 14 
personas, respectiva­

mente. La comunidad 
con ün mayor número de 
apar tamentos es Cana­
rias, con 73.966 aunque el 
mayor grado de ocupa­
ción en el mes de mayo 
fue para Baleares con 
58,56% por plazas y un 
67,42% por apar tamen­
tos. 

Cursos de 
camaireros 

para 
mimbrantes en 

Guadakúara 

JUAN M . MIRANDA 

Guadalajara 

La Asociación Provincial 
de Empresarios d e Hos­
telería en Guadalajara, 
con la colaboración de la 
Organización No Guber­
namental Cruz Roja, ha 
organizado desde esta 
misma semana en el 
Mesón Hernando de la 
capital alcarreña, un 
curso de formación de ' 
camareros y camareras 
dirigido, especialmente a 
inmigrantes, al que han 
optado una quincena de 
personas. 

Se trata de un curso 
pionero por el colectivo 
al que va des t inado, 
fruto de un acuerdo no 
gubernamental , sé coffi^''/ 
pone de 150 horas repár-*^ 
tidas entre "clases teóri­
cas y prácticas, que se 
desarrollarán en hoteles, 
restaurantes y cafeterías 
c ^ í a 'píSVinciá, ás? como 
én -eV propio'""^l?a 'oV'^ 
Nacional, según informa 
la asociación de los hos­
teleros de esta provincia. 

El interés del sector 
de la hostelería en Gua-»' 
dalajara po r ' orgáiiizSP'3 
este curso está motivado' ' 
fundamentalmente en la 
necesidad de contar con 
un personal cualificado. 
Esta propuesta fue plan­
teada desde Cruz Roja 
con el fin de poder incor­
porar a este sector a los 
inmigrantes que residen 
en nuestro país, y en 
concreto, en esta provin­
cia. 

Por otro lado, organi­
zado también por la 
Asociación de Hostelería 
de Guadalajara, se ha 
iniciado ene stos días 
otro curso de formación 
de camareros de 540 
horas de duración, diri­
gido a los desemplea­
dos, que se desarrolla en 
la Escuela de Hostelería 
del Insti tuto "Buero 
Vallejo". Está financiado 
por el Fondo Social 
Europeo y la Junta de 
Comunidades de Casti-
UarLa Mancha, y tam­
bién en este caso cuenta 
con una quincena de 
asistentes. 
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El inversoír on Une en la iregión es 
poco arriesgado al elegir valores 

OPINIÓN 

A N A I . MOREIRA 

C-LM 

El perfil del inversor on Une 
en Castilla-La Mancha que­
daría definido de la siguien­
te forma: un hombre de unos 
25 y 40 años que afiíonta po­
co riesgos a la hora de inver­
tir, no realiza muchas opera­
ciones anuales pero las que 
hace suelen tener un volu­
men superior a la media na­
cional. 

Este es el 
perfil del in­
versor caste-
l l a n o - m a n -
chego que uti­
liza las nuevas 
tecnologías al 

Aunque no realizct muchas operaciones al añOfUnas 25, la 
media invertida es de 10,884 euros, de las más altas 

que el resto de los españoles 
y en este ranking ocupan la 
cuarta posición, ya que sólo 
los aragoneses, gallegos y 
castellano-leoneses son me­
nos propensos al riesgo. Los 
castellano-manchegos tam­
bién son muy reacios a in­
vertir en v^farrants, ocupan­
do el cuarto lugar por la cola 

aunque se si­
túan por enci­
ma de la me­
dia en cuanto 
a la propen-
sión a invertir 

wancmtsperoen en valora ex-
que ha llega- VcdoreS extranjeros tranjeros, tam-

í ] v T l ^ estápor encima 
delamedia 

No suele 
invertir en 

Self Trade que 
ha realizado el 
primer estu­
dio sobre perfiles, hábitos y 
tendencias en este ámbito y 
que ofi«ce las diferencias re­
gionales que han observado 
en el inversor on Une. 

En dicho estudio asegu­
ran que los casteUano-man-
chegos no suelen entrar en 
valores con un alto índice de 
volatilidad como Terra o 
Zeltia y que se destacan más 
por su tendencia conserva­
dora con respecto a la media 
nacional. Así, son un 0,86% 
menos tolerantes al riesgo 

bien cuartos 
pero por arri­
ba. 
No suelen rea­

lizar muchas operaciones al 
año, unas 25 aunque la me­
dia española tampoco es 
muy lejana con 30 anuales, el 
inversor on Une de la región 
Uega a alcanzar un volumen 
por operación de unos 
10.884 euros (L810.945 pese­
tas). Este valor coloca a estos 
inversores como los cuartos 
que más dinero por opera­
ción dedican. La media na­
cional es de 6.233 euros, po­
co más del miUón de pese­
tas. 

VOLUMEN POR OPERACIÓN (EN EUROS) 
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Otro rasgo diferenciador 
del inversor en la región es 
que se trata de un hombre en 
el 92,7% de los casos y por lo 
tanto en el porcentaje de par­
ticipación de la mujer es del 
73%, de los más bajos de Es­
paña. Por edad, entre 25 y 40 
años se concentran el 55,2% 
de los inversores de la re­
gión. 

En lo que respecta a los 
hábitos de inversión, este es­
tudio refleja que sólo el 
30,1% de los inversores se 

FICHA TÉCNICA 

* Muestra: 5.000 in 
vrnoivs dv toda España 

* Fecha dn realiza 
L'ión: enero-marzo de 
2001 

Cuestionario: realiza 
do a Iravéb de la página 
de Sclf Trade (www.&elf 
tradccb) 

declaran principiantes, simi­
lar a la media nacior\al. 

La media de operaciones 

más alta es la de lo navarros 
con 40 y los que más dinero 
invierten por operación son 
los veiscos con 15.300 euros, 
más de 2 millones y medio. 

Self Trade es miembro 
del DAB Bank y Ueva unos 
cuatro años funcionando 
como broker on Une. Esta 
presente en siete países eu­
ropeos y estima que en dos 
años en España hará unos 
500.000 inversores que ope­
ren exclusivamente a través 
de internet. 

ANA I. MOREIRA 

De ahorrador a 
iaversorpero 

seguro 
Siempre se 
h j ntirmí) 
di I quL- l.i 
lorma en ]A 
quL' loi< Cdv 
t L-11.1 n II -
mtiiK'lie{>iis 

siilíjn ulili/c)r MI dmem 
ib.) mái* dc»<tinciLlo .il ahd-
rnj que a la mvi'rsu'in, por 
olio roMilt.i intorv^inte o! 
apunte quo .ifniitii e^li- L".-
ludiii iobiü L-1 inverstir on 
lint*. I-.n principio, ci.'ho dv 
mt'nus la existencia de un 
numeiii di* lefeivncM quo 
^iTinila s,)lx.'r luaiitus m-
xoi-síjii-s do oslii!- caiaclo 
rísliL.is puoiio habiT on 
C\istilld-Ui Mancha ytiM 
ya molida oii los datos 
quo a].'()rtan, os de lo nia.i 
normal quo el in\ors(ii do 
osla ro>;ión no soa arrii-s-
g.ido porque cuiiiiiorda 
con la anlcnoi apno-
ciaciún y a- quo s«imi)>. 
una lof^ion maí. de ahorro 
V ii la hoi.) do haLor Lis m-
\orsiono>< so va síibro .se-
guui. En (.uanlo al MÚU 
mon medio por opera 
cióii, parece sor quo en la 
rej»ii)n s*' profiore upornr 
on p<icas ota-iones pi-ii) 
om mas dineiii, lo que -u 
puno que se tom.in monos 
decisiones peni ma- lotio 
Mon.idas 

REEDACCION 

C-LM 

El presidente de Caja Ru­
ral de Toledo, Andrés Gó­
mez Mora, ha sido elegido 
como nuevo presidente de 
la RGA, Grupo Asegura­
dor de las Cajas Rurales, 
en sustitución de Luis de 
la Maza Garrido. 

Seguros RGA está com­
puesta por las compañías 
Seguros Generales Rural 
S.A., de Seguros y Rease­
guros; Rural Vida, S.A. de 
Seguros y Reaseguros: 
Rural Pensiones, S.A. enti­
dad gestora de fondos de 
pensiones; RGA Broker 

Gómez Mora ha sido elegido presidente 
del Rural Grupo Asegurador 

Este grupo está integrado por 11 cajas rurales y el año pasado 
obtuvo unos beneficios de 1348 millones ¿le pesetas 

Correduría de Seguros, 
S.A. y Rural Grupo Ase­
gurador de Interés Econó­
mico. 

Rural Grupo Asegura­
dor está integrado por las 
77 cajas rurales más im­
portantes del país, entre 
las que se encuentran las 
cuatro de ámbito provin­

cial de Castilla-La Mancha 
(Toledo, Cuenca, Ciudad 
Real y Albacete) así como 
las cuatro comarcales (La 
Roda, Villamalea, Casas 
Ibañez y Mota del Cuer­
vo). En su accionariado 
está también R+V Versi-
cherung que, con sus ocho 
filiales nacionales, es una 

de las mayores compañías 
de seguros de Alemania. 
R+V es el asegurador 
principal del mundo coo­
perativo y a la vez la ma­
yor compañía en banca-
seguros de Alemania. 

Al pasado 31 de di­
ciembre. Rural Grupo 
Asegurador obtuvo un 

beneficio neto de 1.348,4 
millones de pesetas, el 
9,2% más que el ejercicio 
anterior. 

'En el último año han 
tomado cuerpo diferentes 
seguros de todos los tipos, 
y entre ellos destaca el se­
guro de vida RuralGAran-
tía, el Seguro de Vida 

RuraralRentaMixto2005 y 
el RuralRentaMixtoPlus y 
el RuralInversiónPlus, o 
en planes de Inversión el 
RuralFlexiFondo. 

Andrés Gómez Mora es 
presidente de la Coopera­
tiva Nuestra Señora de la 
Antigua de Mora, en Tole­
do, y también lo es de Ca­
ja Rural y del Consejo Re­
gulador de la Denomina­
ción de Origen de Aceite 
"Montes de Toledo". Con­
sejero del Banco Coopera­
tivo Español desde 1990, 
el pasado 26 de junio ha 
sido nombrado presidente 
del Rural Grupo Asegura­
dor. 
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Leve descenso de la deuda 
autonómica en el piimer tiimestre 

CastúkL'La Mancha es una de las nueve regiones en las que se ha 
re^trado un menor endeudamiento hasta marzo en relación con diciembre 

A N A i. MoREiRA 
Toledo 

En el primer trimestre del 
año se ha producido un 
descenso de la deuda de 
Castilla-La Mancha en 15 
millones de euros (249,5 
milllones de pesetas) que 
deja en poco más de 1.000 
millones este déficit. 

Desde la Consejería de 
Economía y Hacienda no 
se da una especial relevan­
cia a este descenso puesto 
que se debe a una cuestión 
técnica consistente^ en can­
celar una operación finan­
ciera a corto plazo por otra 
a más largo plazo. 

No obstante, Castilla-
La Mancha es una de las 
nueve comunidades autó­
nomas donde se ha produ­
cido una reducción del 
montante de deuda en los 
tres primeros meses del 
año, si bien en la suma 

global de todas ellas, la 
deuda autonómica ha cre­
cido en 380 millones de 
euros, debido, sobre todo 
al avance en este sentido 
de Madrid, que en un sólo 
trimestre ha aumentado 
su deuda en 354 millones 
de euros. 

Los descensos, por otro 
lado, no han sido muy im­
portantes, ya que, en tér­
minos absolutos la región 
que más ha reducido su 
deuda ha sido Baleares, 
con 56 millones de euros. 

En comparación con el 
mes de marzo del año pa­
sado, en Castilla-La Man-, 
cha la deuda ha aumenta­
do en 16 millones de eu­
ros, si bien en el trimestre 
siguiente subió hasta los 

DEUDA POR CC.AA.ÍDatos en millones de euros) 
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Canarias 
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40 
26 
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629 euros, en el último del 
año bajó a los 603 y el dato 
de marzo de este año la 
deja en los 588 euros, la ci­
fra más baja de los últimos 
tres trimestres. 

Con esta cantidad si­
gue, Castilla-La Mancha 
sigue estando entre las co­
munidades autónomas 
menos endeudadas, pero 
por encima de Baleares, 
Cantabria y La Rioja. La 
deuda castellano-manche-
ga representa tan sólo el 
1,5% de la suma del déficit 
de todas las regiones. 

En el otro lado de la ba­
lanza, la comunidad autó­
noma más endeudada es 
Cataluña con 9.456 millo­
nes de euros, seguida de 
Andalucía con 6.860. 

Premio 
de Pintura de 

CCM 
REDACCIÓN 

C-LM 
Caja Castilla La Mancha, a 
través de su Obra Social y 
Cultural ha convocado la 4" 
edición del "Premio Na­
cional de Pintura" y el 
"Concurso de Adquisicio-
nes"de 2001. El certamen se 
regirá por unas bases que se 
pueden retirar en cualquier 
oficina de la entidad. 

Universitarios 
en Cija Rural 

de Toledo 
REDACCIÓN 

Toledo 
Por séptimo año consecuti­
vo. Caja Rural de Toledo y 
las Universidades de Casti­
lla-La Mancha, Alcalá de 
Henares, Complutense de 
Madrid y UNED han suscri­
to un convenio de colabora­
ción para que 49 alumnos 
de estos centros realicen 
prácticas laborales en sus 
departamentos y servicios. 

Mirador de la Bolsa 
ANiriICIPAMDO LAS CLáVES DIIL MERCADO 

Se espera que en las próximas semanas la si­
tuación en Argentina retome a la calma, pero 
una calma tensa con episodios de inestabili­
dad. El temor del mercado ahora es político a 
pesar del desmentido de la dimisión del presi­
dente. Hasta ahora, las preocupaciones eran 
más de tipo económico, riesgo país, temor a la 
devaluación de la moneda. Las elecciones son 
en un octubre y hasta entonces la situación no 
va a mejorar sustancialmente, aunque se man­
tenga la calma va a ser tensa. Esto puede aislar 
al mercado español del resto en la previsible 
mejora que van a experimentar después del ve­
rano. Hay que ser conscientes que la aporta­
ción de Argentina a la cuenta de resultados de 
BBVA y BSCH es muy pequeña. En BBVA, Ar­
gentina no llega al 2%. En todo caso sería el 
efecto contagio en Latinoamérica y son situa­
ciones que ya hemos vivido sin mayores conse­
cuencias 

La situación del euro sigue tan complicada 
como en las últimas semanas con la de que* el 
BCE sigue afianzando la idea de que no es mo­
mento de recortar los tipos de interés. El creci­

miento europeo cada vez está más débil, yá se 
habla claramente de que va a ser inferior al nor­
teamericano. La situación fiscal tampoco invita 
a la calma, la Comisión Europea está preocu­
pada por la evolución de los déficits. El euro se 
encuentra con la paradoja de que la economía 
está débil, el BCE no baja los tipos porque la in­
flación sigue estando en niveles elevados y el 
euro sufre las consecuencias de esta disparidad 
entre los objetivos de política económica y de 
los de contención de precios. Esto puede lle­
varle a nuevos mínimos del 0,82-0,825. 

Se espera también que el recorte de tipos se 

Í¿PM 

a-ISCX#M3,MM.*«»1,»,H9} . 

ftjl • *̂*''̂ »̂ *- *«« 

N̂̂  HMAA^^M^**"^ 
^^^<(y V w>-̂ ;̂̂ ^ 

ao««»Tf 

^ ^ 

Itó, 

1»0 

i«a 

1100 

t o u 

'1000 

MO 

MO 

' M0 

•^'^«it^^fisínroriixiKS^^ 

materialice en la siguiente reunión del 19, in­
cluso a finales de agosto. No sería descabellado 
que el Banco Central Europeo esperara algo 
más para recortar los tipos, tras la publicación 
de la inflación de julio. 

Probablemente se está descontando un esce­
nario tan sumamente malo que el impacto de 
nuevos beneficios a la baja no debería afectar a 
los mercados. Lo que los mercados norteameri­
canos es la mejora evidente de los indicadores 
económicos, NAPM, encuesta a empresarios, 
confianza del consumidor. Todos apuntan a 
que se ha alcanzado el final de la desacelera­
ción, ahora hay que esperar a ver si se alcanza 
la recuperación. Probablemente, a partir de fi­
nales de agosto o de septiembre es cuando las 
bolsas, sobre todo la norteamericana, recojan 
la mejora de expectativas. A corto plazo, se­
guirá la apata'a y no cabe descartar una correc­
ción en el Nasdaq, en las bolsas europeas y ob­
viamente en la española por el tema de Lati-

• noamérica, pero somos optimistas para des­
pués del verano ante la mejoría en la coyuntu­
ra detectada en Estados Unidos. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

]© Lo que está buscando el 
mercado son valores que 

tengan valor, como su nombre indica. Hemos 
estado una temporada buscando el negocio fu­
turo y nos hemos olvidado de las que tienen el 
negocio presente. El índice de compras de las 
viviendas sigue creciendo y al final las cons­
tructoras siguen ganando dinero, y esto es lo 

que mira al inversor al comprar España es una 
alternativa más que razonable como segunda 
vivienda para Europa. La construcción en Es­
paña todavía va a seguir tirando de manera im­
portante, que es lo que va a sostener al PIB es­
pañol, y las constructoras van a seguir obte­
niendo pingües beneficios y proporcionar a sus 
accionistas dividendos y tranquilidad. Al final. 

enhramos en los valores porque sean rentables, 
den dividendo y la gestión sea buena. 

El Nasdaq está en una corrección lateral tras 
superar la resistencia 2075. Ha tenido un rally 
fuerte y a partir de ahí corrige. El aspecto no es 
malo mientras no se pierda el nivel de soporte 
en 2.120, y el gráfico sugiere alzas hacia 2.225-
2.250 

Se rumorea que EADS pue­
de lanzar una opa sobre In-
dra. 

Ence podría venderse a 
las instituciones a un pre­
cio de 23,5 euros, lo que 
compensaría su bajo PER. 

Es probable que Telefó­
nica Móviles y Terra se ali­
en antes de final de año, y 
así poder sacar sus respec­
tivas cotizaciones del pozo 
del olvido, para así generar 
plusvalías para seguir cre­
ciendo y convertirse en in­
discutibles líderes mundia­
les 

Cobra (ACS) y Amper 
podrían estar ultimando 
una alianza o intercambio 
acciona rial. 

Vuelven a sonar tambo­
res de fusión entre Valle-
hermoso y Urbis. Se rumo­
rea que la operación está a 
punto de cuajar y con ello 
se lograría regresar al 
IBEX35. 
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SUMA PUNTOS 
INCREMENTANDO TU SALDO 
Y UTILIZANDO LAS TARJETAS CCM 
y CONSIGUE UN ESTUPENDO 

.J 

26 REGALAZOS SÓLO POR SUMAR PUNTOS. 
Solicita las bases de esta promoción en cualquier oficina CCM. www.ccm.es 

o 
•a 
ni 

k 
CCM Caja 

Castilla 
La Mancha 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

JOCAMA HOSTELERÍA S.L. 

Domicilio: C/Carnicerías, 9 
(Albacete) 

Capital social: 3.100 euros. 
Objeto social: El desarrollo de 
las actividades características 
del negocio de la hostelería, ba­
res, cafeterías, mesones, restau­
rantes y similares, en locales 
tanto propios como ajenos. 

TASACIONES 

ACTIVIDADES URBANÍSTI­
CAS TASACIONES OBRAS Y 

REFORMAS S.L. 
Domicilio: Nicolás 
Belmonte,n°3-bajo 

(Albacete) 
Capital social: 15.000 euros 

Objeto social: Trabajos profesio­
nales de arquitecto técnico de 
acuerdo con las competencias 
profesionales otorgadas por el 
ordenamiento jurídico. Los tra­
bajos profesionales realizados 
po la sociedad, cuando requie­
ran la tramitación colegial, de­
berán formalizarse en los con­
tratos establecidos por el cole­
gio. 

INVESTIGACIÓN 

CENTRO DE INVESTIGACIÓN 
SOCIAL S.L. 

Domicilio: Hernán Cortés, 10 
(Albacete) 

Capital social: 3.069,00 euros. 
Objeto social: La compraventa 
de todo tipo de maquinaría in­
dustrial y doméstica, así como 
confección de estudios y pro­
yectos de investigación empre­
sarial de todo, tipo -sociológi­
cos, medioambientales, de mer­
cado, etc.,- así como todo lo re­
lacionado directa o indirecta­
mente con el objeto social y la 
adquisición de explotaciones. 

COMERCIO 

MERCENARIOS DE LA 
IMAGEN S.L. 

Domicilio: Calle Pozo, n°7 
(Villamalea) 

Capital social: 4.080,00 euros. 
Objeto social: La producción de 
retratos fotográficos; la produc­
ción de fotografías comerciales; 
los servicios de fotografía técni­
ca; los servicios de revelado, 
impresión y ampliación de fo-
togravías, así como los servicios 
combinados de video y fotogra­
fía. 

ANTIGÜEDADES LA 

CÓMODA S.L. 
Domicilio: C / Pérez Galdós, 

n° 23-bajo 
(Albacete) 

Capital Social: 4.207 euros. 
Objeto Social: El comercio al 
por menor de toda clase de 
muebles, colchones, somieres, 
complementos, cuadros, lám­
paras , p in turas sin firma y 
otras objetos de decoración del 
hogar y antigüedades, dentro 
del régimen de bienes usados. 

EXCLUSIVES MAS 
GRIÑA S.L. 

Domicilio: C/Dionisio Guar-
dional, n° 55-5°B 

(Albacete) 
Capital Social: 3.100 euros. 

Objeto Social: La comerciali­
zación y distribución al por 
mayor y menor de productos 
agroalimentarios en todo el te­
rritorio nacional, así como la 
exportación de los mismos o 
importación. 

AGRARIA 

APLICACIONES FITOSANITA-
RIOS VILLARROBLEDO 

S.L.L. 
Domicilio: Avda. de los Reyes 

Católicos, n° 104 
(Villarrobledo) 

Capital social: 501.000 pts. 
Objeto social: La prestación de 
servicios agrícolas en general y 
aplicaciones de productos fitosa-
nitarios y abonos. 

EXPLOTACIONES VIRGEN DE 
LAS AGUAS S.L. 

Domicilio: Plaza de la Iglesia, 
n ° 5 , 

(Viveros) 
Capital social: 3.006,00 euros. 

Objeto social: Las explotaciones 
agrarias y ganaderas. 

INDAGRIC S.L. 
Domicilio: C / Teodoro Cami­

no, n°2- 5° F 
(Albacete) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: La explotación 
agrícola, ganadera y forestal y, 
en general, de otras actividades 
o rendimientos económicos de 
fincas rústicas. 

CONSTRUCCIÓN 

MIGUEL VARGAS 
COMPANY S.L.. 

Domicilio: Torres Quevedo, 
n°34 

(Albacete) 
Capital social: 3.010 euros. 

Objeto social: La intermedia­
ción en la compra de fincas 
rústicas y urbanas; la promo­
ción y construcción de todo ti­
po de edificaciones; así como 
la compraventa, explotación y 
arrendamiento de toda calse 
de fincas rústicas y urbanas; y 

la gestión de cobros de moro­
sos y créditos dificultados. 

TRANSPORTE 

MUDANZAS TORRES ALBA­
CETE S.L. 

Domicilio: C / García Mas, n°7 
(Albacete) 

Capital social: 25.847,30 euros. 
Objeto social: El transporte pú­
blico de mercancías y pasaje­
ros por carretera, la mudanza 
de muebles, el almacenamien­
to de muebles y mercancías; la 
compraventa y arrendamiento 
de todo tipo de bienes inmue­
bles; utilizando para lo que sea 
necesario el personal debida­
mente titulado. 

VICENTE TOLEDO E HIJOS S.L. 
Donúcilio:Maestro Várela, n° 

17- 3° Izq. 
(Albacete) 

Capital social: 3.006 euros. 
Objeto social: El transporte de 
mercancías por carretera, utili­
zando para ello el personal de­
bidamente titulado. 

SERVICIOS 

• AMBULANCIAS GARCÍA-
NAVAJAS S.L. 

Domicilio: C / Primero de 
Mayo, 37 
(Alpera) 

Capital social: 3.006 euros. 
Objeto social: La explotación 
del servicio de ambulancias, 
para lo cual se adquirirán los 
vehículos necesarios, dotados 
de los elementos técnicos y sa­
nitarios adecuados para la 
prestación de servicio de tras­
lado de enfermos; la ordena­
ción y regulación del funciona­
miento del servicio para con­
seguir el mejor. 

ñ CIUDAD REAL 
SERVICIOS 

FONFRICAL S.L. 
Domicilio: C / Bullaque, 10 

(Almagro) 
Capital social: 3.100 euros 

Objeto social: Todas las activi­
dades propias de las instalacio­
nes de fontanería, calefacción, 
aires acondicionado y riego por 
goteo, así como la venta de apa­
ratos de calefacción, aire acon­
dicionado y riego por goteo. 

BARATARÍA GABINETE DE 
PRENSA Y COMUNICACIÓN 

S.L. 
Domicilio: C / Cierva, 1, 

6"-2 
(Ciudad Real) 

Capital social: 3.606 euros. 
Objeto social: Gabinete de 
prensa. Diseño, establecimien­
to y mantenimiento de estrate­

gias y acciones de comunia-
ción y relaciones con medios 
informativos. Asesoramiento 
de temas de imagen y comuni­
cación. Asesoramiento y reali­
zación de todo tipo de publica­
ciones informativas para parti­
culares, empresas, institucio­
nes, e tc . . 

COMERCIO 

EL RINCÓN PERFECTO S.L. 
Domicilio: Avda. Primero de 

Julio, 47, bajo 
(Valdepeñas) 

Capital social: 12.630 euros. 
Objeto social: La compraventa 
y comercialización de mue­
bles, artículos de regalo, elec­
trodomésticos, tapicerías, me­
naje del hogar, cristalería, 
mampostería, bisutería, pren­
das textiles, adornos, decora­
ción, artículos de joyería y, en 
general, todo tipo de artículos 
relacinados con el hogar. 

ALMACÉN DE MATERIALES 
HERENCIA S.L. 

Domicilio: C / César,15- 2° 
(Herencia) 

Capital social: 24.100 euros. 
Objeto social: El comercio al 
por mayor y al por menor de 
cualquier tipo de materiales 
relacionados con la construc­
ción, vidrio y artículos de ins­
talación, alquiler de maquina­
ria y servicios relacionados 
con la construcción. 

PLÁSTICOS 

BOLSAS Y PAPEL 
BOLAÑOS S.L. 

Domicilio: C/Isabel la Católi­
ca, 7 (Bolaños de Calatrava) 
Capital social: 4.000 euros. 

Objeto social: La transforma­
ción de materias plásticas, la 
fabricación de productos se-
mielaborados y de artículos 
acabados, de materias plásti­
cas; fabricaicón de envases y 
embalajes de madera; la fabri­
cación de pasta papelera y la 
comercialización de subpro­
ductos y productos residuales 
de la fabricación de pasta. 

AUTOMÓVILES 

AUTOS JUAN JOSÉ ROMERO 
S.L 

Domicilio: C / Avda. de la 
Constitución, 56 

(La Solana) 
Capital social: 3.100 euros. 

Objeto social: La venta de co-
, ches nuevos y usados y comi­

sionista de ventas. Las anterio­
res actividades que integran el 
objeto social pueden ser desa­
rrolladas por la Sociedad total 
o parcilamente de modo indi­
recto, mediante la titularidad 
de acciones o participaciones 

en sociedades con objeto idén­
tico o análogo. 

OBRAS 
INVESTIGACIÓN Y OBRAS 

S.L. 
Domicilio: C / Don Quijote, 129 

(Socuéllamos) 
Capital social: 600.000 pts. 

Objeto social: Las investiacio-
nes geológicas, geotécnicas y 
geofísicas. La confección de es­
tudios para la ejecución de 
estructruas, obras y edificios 
de cualquier clase de enverga­
dura. Los trabajos de topogra­
fía y minería. La adquisición, 
arrendamiento, remodelación, 
administración y explotación. 

DEMOLICIONES 
TOMELLOSO 

Domicilio: C / Espoz y Mina, 
5° bajo (Tomelloso) 

Capital social: 30.000 euros. 
Objeto social: La actividad 
propia de una empresa de de­
moliciones y movimientos de 
tierras; el transporte nacional 
o internacional de mercancías 
y su almacenamiento; y la acti­
vidad propia de una empresa 
constructora, promotora e in­
mobiliaria. 

ARQUITECTURA 

VOLUTA ARQUITECTOS S.L. 
Domicilio: C / Sancho Panza, 

5- 2° B (Ciudad Real) 
Capital social: 3.100 euros. 

Objeto social: La intermedia­
ción y coordinación de los ser­
vicios de redacción de proyec­
tos de arquitectura e ingenie­
ría; la realización y tasaciones, 
peritaciones y valoraciones in­
mobiliarias; todas las activida­
des propias de la promoción y 
construcción de cualquier tipo 
de obras. 

ñ CUENCA 
(No se han registrado cambios 
en el último Boletín del Regis­
tro Mercantil consultado) 

FRUCUENCA S.L. 
Domicilio: Paseo de la Esta­

ción, 27 bis , 2 D 
(Tarancón) 

Capital social: 9.324,00 euros. 
Objeto social: Comercio y ma­
yoristas de frutas, verduras y 
hortalizas. 

MAQUINARIA 

NUEVO SIGLO 
AGRÍCOLA S.L. 

Domicilio:Ctra. de Madrid a 
Valencia km. 82 

(Tarancón) 
Capital social: 6.014,00 euros. 

Objeto social: La venta de ma­
quinaria agrícola e industrial. 
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TRANSPORTES 

TRANSCABAÑERO 
URGENTES SL 

Domicilio: Miradores 15 
(Peral, El) 

Capital social: 6.012,00 euros. 
Objeto Social: Transporte de via­
jeros, paquetería y mercancías en 
general. 

MÁRMOLES NUMAR S.L. 
Domicilio: Artesanos, 30 

(Tarancón) 
Capital: 3.060 euros 

Objeto sociales: La venta de todo 
tipo de materiales de construc-

AGROPECUARIO 

VET-OVIS. 
Domicilio: Sillería 4 

(Uclés) 
Capital social:3.600,00 euros. 

Objeto social: La promoción, me­
jora y desarrollo de la ganadería 
y la prestación de servicios vete­
rinarios. 

HOSTELERÍA 

.-:- ; GRANEPALS.L. 
Domicilio: Ctra. N-III, Madrid-

Valencia, km. 220 
(Graja de Iniesta) 

Capital social: 3.606,00 euros. 
Objeto social: La explotación 
eojlooaleg propiosvo» arrenda^.' 
dos de bares, bares musicales, 
cafeterías, restaurantes, fondas 
y hostales; así como la presta­
ción de servicios de locutorio. 

, PARQUES 
- • l i r i ' j . ' i r f . •• ; • - • 

MASTERGREEN S.L.L. 
Domicilio: La Fuente 10 

(Villar de Olalla) 
Capital suscrito: 510.000 pts. 

Objeto social: La construcción y 
mantenimiento de parques o jar­
dines y campos deportivos en 
suelo urbano. 

a GÜADAIAJARA 

CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

PEGRINA SOLVON S.L. 
Domicilio: C / Eras s /n 
(Pelegrina (Sigüenza) 

Capital social:3.010 euros 
Objeto social: Hostelería (resta-
ruante, y posible alquiler de alo^ 
jamiento para turismo rural y re­
corridos en bicicleta y a caballo) 

GARCÍA Y CORTIJO S.L. 
Domicilio: C / Avda. del 
Ejército, 23 (Guadalajara) 
Capital social: 3.006 euros 

Objeto social: Actividad de hos­
telería, cafés, bares, bares de ca­

tegoría especial, restaurantes y 
cafeterías, así como cualquier 
otra relacionada con las anterio­
res. 

INMOBILIARIA 

ACASA ALCARREÑA S.L. 
Domicilio: Calle Nardo, n°5 

(Azuqueca de Henares) 
Capital social: 3.010, 00 euros 

Objeto social: Adquisición, 
compraventa, explotación y te-
necia por cualquier título de in­
muebles rústicos y urbanos. 
Arrendamiento de bienes in­
muebles rústicos y urbanos. 
Promoción, urbanización, cons­
trucción, rehabilitación, gestión 
y venta de bienes inmuebles 
rústicos y urbanos. 

AYBAR MERYAN S.A. 
Domicilio: C/Mayor, n° 35 

(Guadalajara) 
Capital social: 1.955.508 euros. 

Objeto social: La mera tenencia 
de bienes, pudiendo dedicar al 
alquiler los bienes aportados a 
la sociedad en la constitución, 
así como los que pudiera adqui­
rir en un futuro. 

SERVICIOS 

AUTOMAQUINARIA 
MONTEJANO S.L. 

Domicilio: C / Avda. Gyadala-^ 
^..; j;jariaviJanié9'.8GO'^i''' .^"'-

(Mondéjar) 
Capital social: 3.600,00 euros 

Objeto social: El comercio al por 
menor de toda clase de maqui­
naría y vehículos, reparación de 
vehículos, camiones y maqui­
naria de todo tipo, venta de 
productos agrarios y tratamien­
to de cosechas herbicidas. 

STOCK SEGURITIES S.L. 
Domicilio: C / Azaleas, n°32 

(Villanueva de la Torre) 
Capital Social: 3.030,00 euros 

Objeto Social: Adquisición, 
enajenación, tenencia y disfru­
te de valores mobiliarios admi­
tidos a cotización tanteen en 
una Bolsa de Valores Española 
como en cualquier Bolsa de va­
lores organizada internacional, 
de valores representativos de 
Deuda del Estado. 

KONSUL ASESORES DE 
SERVICIOS FINANCIEROS 

S.L. 
Domicilio: C/Travesía de 

Toledo, l;bajos 
(Azuqueca de Henares) 

Capital Social: 3.006 euros 
Objeto Social: El asesoramien-
to y la gestión de operaciones 
y contratos de compra y venta 
de inmuebles, con sus acceso­
rios de préstamos, hipoteca y 
cualesquiera otros. El asesora-
miento y la gestión laboral tri­
butaria y contable de empre­

sas, así como el servicio de au­
ditoria de sus cuentas. 

CONSTRUCCIÓN 

MIGUEL ÁNGEL Y DAVID 
CONSTRUCCIONES S.L. 

Domicilio: C / Urbanización So-
tolargo, calle Los Pinos, n°10 

(Valdeaveruelo) 
Capital social: 3.006 euros 

Objeto social: La compra, ven­
ta y arrendamiento de bienes 
inmuebles, parcelación, urba­
nización, construcción de toda 
clase de edificios, sean vivien­
das, locales y ejecución de 
obras de cualquier otra calse, 
por cuenta propia o ajena, apa­
ra sí y para su venta, y en ge­
neral, realizar actividades in­
mobiliarias. 

ROFLOCE S.L.L. 
Domicilio: C / Bibiano 

• Contreras, n° 12 
(Jadraque) 

Capital social: 3.015,00 euros 
Objeto social: La realización de 
trabajos, reparación, conserva­
ción y reforams de todo tipo de 
inmuebles. La construcción de 
edificaciones de todo tipo. La 
compra y venta de bienes in­
muebles. 

INDUSTRIA 
\ . - , , . , . • ' / 

MECANIZADOS 
GUADALAJARA 

Domicilio: C/Fray Gabriel de 
San Antonio, 27 Polígono 
Industrial (Guadalajara) 

Capital social: 3.036,00 euros 
Objeto social: La fabricación de 
máquinas especiales y piezas 
metálicas. Mantenimiento me­
cánico de instalaciones indus­
triales, comercio de material 
industrial. 

ARCO IRIS BORDADO Y 
PICAJE INDUSTRIAL 

Domicilio: C/Doctor Layna 
Serrano, n°18 B, piso 7°C 

(Guadalajara) 
Capital social: 30.000 euros 

Objeto social; Bordado y picaje 
industrial en todo tipo de 
prendas y objetos publicitarios 
y su comercialización, ais co­
mo el comercio de todo tipo de 
prendas para el vestido y toca-

0do. 

TOLEIX) 

(No se han registrado eh el úl­
timo Boletín del Registro Mer­
cantil consultado) 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

PROMOCIONES 
CHARCONSTRU,'SL. 

Domicilio: P° de San Eugenio 14 
(Toledo) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Promoción, 
construcción y venta, por 
cuenta propia o ajena, de toda 
clase de edificaciones destina­
das a cualquier uso, ya sea in­
dustrial comercial, o a vivien­
das, así como la realización de 
toda clase de obras, públicas y 
pr ivadas y la urbanización, 
parcelación y venta de toda 
clase de terrenos. 

COLASA SANCO S.A. 
Domicilio: Paseo de la Estación, 

n° 2, 8° (Talavera de la Reina) 
Capital social: 10.000.000 ptas. 

Objeto social: Instalación, 
montaje y compraventa de ma­
teriales de construcción y reali­
zación de obras de construc­
ción en general. 

SOLADOS Y ALICATADOS 
HERMANOS LOZANO 

Domicilio: General Moscardó, 
56 

(Miguel Esteban) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Solados, Alicata­
dos y pavimentos de todas cla­
ses y en cualquier tipo de obra. 

SOLADOS Y ALICATADOS 
PERA Y SANCHO S.L. 

Domicilio:"C/Sn Antón 3. 
(Miguel Esteban) 

Capital social: 3.0010,00 euros 
Objeto social: Solados y Alica­
tados. 

PIZARRAS NAVADERRI S.L. 
Domicilio: Aldeanueva, 11 
(La Nava de Ricomalillo) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Extracción, ven­
ta y comercialización de mate­
riales de construcción. 

CREACIONES PAVÓN S.L. 
Domicilio: C / Loz, 8 

(Borox) 
Capital social: 3.006 euros. 

Objeto social: La fabricación y 
compraventa de porcelana de­
corativa. 

CUBIERTAS GEL-LU S.L. 
Domicilio: C / Culebrina, 9 

(Villatobas) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Construcción y 
reparación de viviendas y lo­
cales. 

MULTISERVICIOS GARBA S.L. 
Domicilio: C / Alhambra, 6 

(Illescas) 
Capital social: 5.160 euros 

Objeto social: La construcción 
y reforma de todo tipo de edi­
ficaciones. 

ALIMENTACIÓN 

BODEGAS SOLMAYOR 

Domicilio: Polígono Industrial 
La Carbonera 

(Noblejas) 
Capital social: 3.600,00 euros 

Objeto social: Comercialización, 
distribución y venta de vinos, 
mostos, licores, zumos, vinagre, 
alcoholes y cualquiera de sus de­
rivados. 

MADERA 

MONTAJE Y CARPINTERÍA 
SAYMA SL. 

Domicilio: Polígono Industrial 
Ardoz 

(Illescas) 
Capital social: 3.284,00 euros 

Objeto social: La realización de 
todo tipo de trabajos de carpinte­
ría de madera; la fabricación de 
todo tipo de mobiliario; la adqui­
sición, venta y transmisión de to­
do tipo de terrenos y la construc­
ción, desarrollo, promoción y co­
mercialización de toda clase de 
edificios industriales, oficinas y 
viviendas. 

TRANSPORTE 

TRANSCEDILLO 
DomidUo: Conde de Cedillo, 241° B 

(Cedillo del Condado) 
Capital social: 3.006,06 euros 

Objeto social: Transporte interna­
cional y nacional de rneicancías por 
carretera. 

AGRICULTURA 

SERVICIOS ARRIERO 
RODRÍGUEZ SL. 

Domicilio: C / San Esteban, 2 - 2°B 
(Talavera de la Reina) 

Capital social: 100.400,00 euros 
Objeto social: Servidos agrícolas y 
ganaderos de todo tipo. Explota-
dones agropiecuarias. Compraven­
ta y cilquiler de fincas rústicas y ur­
banas. Se excluye expresamente el 
curendamiento finandero. 

EXPLOTACIONES 
AGRÍCOLAS ACEITUNAS, 

CEREALES Y UVAS 
Domicilio: C/ San Francisco,12 

(Madridejos) 
Capital social: 4.000,00 euros 

Objeto sodal: Explotadones agrí­
colas, elaboración de vinos, fa­
bricación en aceites, 
almacenamiento de cereales y 
abonos, compraventa de fincas 
rústicas y urbanas. 

EL OLIVAR DEL RELOJ 
Domicilio: Plaza de la 

Constitudón, número 8 
(Hormigos) 

Capital sodal: 500.000 ptas. 
Objeto sodal: La explotadón agrí­
cola de bienes inmuebles de carác­
ter rústico y la comerdalización 
de los productos obtenidos de la 
misma. El hosp)edaje rural, hoste­
lería, restauradón y actividades 
turísticas de ocio rural y cultural. 
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OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO ( Para más in­
formación: 
Nombre: Ángeles Rio. 
Dirección General de 
Política de la Pyme. 
Cl María de Molina, 50 
2" planta 
28006 Madrid 
TellFax: 91 545 09 49 
Nombre: 
Pedro A. Morejón 
Dirección Regional de Co­
mercio de Toledo .Calle 
Alfonso X el Sabio, 1 
45071 Toledo 
Tfno: 925 28 53 90 

'Reino Unido 

REF-2383/01 
Empresa británica de 
creador japonés, con 
gran experiencia en el 
sector logístico, cuenta 
con un enérgico equipo 
dedicado las 24 horas 
del día a la prestación 
de .serv ic ios de trans­
porte marítimo y aéreo, 
servicios de almacenaje 
y distribución, incluida 
la entrega de puerta a 
puerta, etc. La empresa 
tiene experiencia en el 
manejo de todo tipo de 
mercancías, incluida la 
organización de mer­
cancías peligrosas o de 
gran tamaño, posee su 
propio sistema informá­
tico de organización de 
las mercancías almace­
nadas, y está bien situa­
da cerca de los puertos 
de Londres y Dover. 
Busca establecer relacio­
nes comerciales con 
operadores extranjeros 
similares, que puedan 
hacer buen uso de sus 
buenas conexiones. La 
empresa ya está estable­
cida en el Reino Unido. 

REF-2388/01 
Empresa británica, que 
disfruta de buena posi­
ción y experiencia (25 
años) en el sector logísti­
co, posee un enérgico y 
dedicado equipo de tra­
bajo pendiente las 24 ho­
ras del día de ofrecer a los 
clientes un servicios de 
almacenaje y distribución 
único, incluida entrega de 
puerta a puerta. La em­
presa posee su propio al­
macén, de unos 7.000 m2, 
emplazado en un excelen­
te lugar (espacio moder­
no bien situado entre los 
puertos más importantes 
y de fácil acceso a las au­
topistas y a Europa), in­
cluye 6.000 estaciones de 
pallets, y controlado por 
un moderno sistema in­
formático de localización 
de la mercancía. También 
tiene disponibilidad para 
el almacenaje de grandes 
cantidades de mercancía, 
posee sus propios medios 
de transporte, además de 
una amplia red de sub­
contratados. La empresa 
quiere ampliar sus servi­
cios a empresas extran­
jeras que necesiten apoyo 
logístico prQfp9Í0íial de 
una empresa bien relacio­
nada y que opera con efi­
cacia en el Reino Unido. 

REF-2389/01 
Empresa británica de in­
geniería naval ha desarro­
llado un sistema revolu­
cionario para proteger los 
cascos de los barcos. Este 
sistema está diseñado pa­
ra permitir que los barcos 
y yates a motor estén 
guardados durante largos 
periodos de tiempo sin 
que se ensucie el casco. La 
empresa posee las peti­

ciones de patente para es­
te ingenioso invento y 
busca socios comerciales, 
que ya estén establecidos 
en el sector de la industria 
de ocio naval y que estén 
especialmente interesa­
dos en participar en este 
invento. El dispositivo es 
fácil de colocar (incluso 
puede colocarlo una sola 
persona), tiene una eleva­
da eficacia y es completa­
mente ecológico, ya que 
no se utiliza sustancias 
químicas tóxicas. Los so­
cios extranjeros potencia­
les deben estar bien rela­
cionados en la industria 
de barcos de recreo y te­
ner posibilidad de vender 
este sistema de protec­
ción. 

REF-2390/01 
Empresa británica espe­
cializada en el arreglo de 
cartuchos de impresión 
láser y de inyección de 
tinta, busca establecer re­
laciones comerciales con 
empresas y organizacio­
nes extranjeras que ope­
ren en el sector de sumi­
nistros de impresión para 
ordenadores. 

REÍF-239Í70Í' "" 
Empresa familiar británica 
especializada en progra­
mación de software co­
merciales, ha desarrollado 
una amplia gama de soft­
ware para empresas que 
trabajan con las regulado-' 
nes ISO 9000 y similares. 
Esta amplia gama de soft­
ware ha sido comercializa­
da con éxito en el Reino 
Unido y Estados Unidos, y 
ahora busca agentes co­
merciales y distribuidores 
de este tipo de productos 
en todo el mundo. 

REF-2392/01 
Fabricante británico líder 
en la construcción de pro­
ductos de plástico para la 
coristrucción, especializa­
do en sistemas para agua 
de lluvia, perfiles y siste­
mas de residuos, busca 
expansión internacional y 
establecer acuerdos de co­
operación con socios ex­
tranjeros. La empresa tie­
ne muchos años de expe­
riencia en la industria de 
los productos para la 
construcción y de moldeo 
por inyección, siendo 
muy competitiva y flexi­
ble para cumplir con las 
necesidades de los clien­
tes. Ofrece una amplia 
elección de sistemas y 
productos en una gama 
de tamaños y colores para 
adecuarse a todos los gus­
tos y aplicaciones. Ade­
más, disfruta de una exce­
lente reputación dada la 
calidad técnica y precio 
competitivo de sus pro­
ductos. Todos los posibles 
socios, agentes o distri­
buidores deben estar bien 
introducidos en el sector 
de la construcción, y tener 
el deseo de prestar servi­
cios de primera clase a 
sué clientes. 

REF-2393/01 
Grupo británico de em­
presas con mucha expe­
riencia en la logística y 
distribución de productos 
alimenticios frescos, que 
posee un enérgico equipo 
de trabajo dedicado las 24 
horas del día a prestar 
servicios de almacenaje y 
distribución a los clientes, 
incluido el reparto de 
puerta a puerta. La em­
presa posee experiencia 
en el manejo de mercancí­

as frescas, llevando a cabo 
todas las acciones necesa­
rias para la distribución 
de este tipo de bienes. Pa­
ra ello, dispone de un sis­
tema propio informatiza-
do de distribución y al­
macenaje en cámaras re­
frigeradas, posee su pro­
pia flota de vehículos, y 
además está bien situada 
cerca de los puertos de 
Londres y Dover, con ex­
celentes conexiones con 
los puertos y autopistas, y 
con todos los mercados 
más importantes del Rei­
no Unido. Ahora, la em­
presa busca establecer re­
laciones comerciales con 
operadores similares ex­
tranjeros que puedan ha­
cer buen uso de sus con­
tactos y experiencia en el 
Reino Unido. 

REF-2394/01 
Empresa familiar británi­
ca de ingeniería especiali­
zada en el diseño y fabri­
cación de una gama de 
grúas portátiles y unida­
des d e ' iluminación con 
focos portá-tiles, se ha for­
mado una reputación en­
vidiable por la calidad de 
sus servicios y los precios 
compefifívóá. Xa empresa 
ha actualizado reciente­
mente su gama de equi­
pamiento para cumplir 
con la normativa actual 
de la Unión Europea, y 
ahora busca ampliar sus 
actividades comerciales 
con el extranjero, ofre­
ciendo acuerdos a las em­
presas que ya estén traba­
jando en los sectores de 
ingeniería y construcción, 
y que puedan ofrecer ser­
vicios de mantenimiento 
y reparación. Los agentes 
potenciales deben estar 

bien introducidos en em­
presas de ingeniería y 
construcción de sus regio­
nes donde se utilicen es­
tos productos. La empre­
sa presta servicios de apo­
yo técnico y formación, 
junto con comisiones 
atractivas sobre las ven­
tas. 

REF-2395/01 
Empresa británica con 
mucha experiencia en la 
fabricación de tintas de 
impresión, pigmentos or­
gánicos e inorgánicos en. 
una amplia gama de sol­
ventes industriales, que 
posee su laboratorio pro­
pio y fabrica a los clientes 
productos hechos a medi­
da. La empresa utiliza 
equipamiento moderno 
para la producción, con 
mezclas líquidas y enzol­
vo. Busca socios comer­
ciales extranjeros que es­
tén bien introducidos en 
la industria de la impren­
ta en sus regiones. 

REF-2396/01 
Empresa británica de in­
geniería de precisión, de­
dicada al diseño y fabri­
cación de una amplia ga­
ma de máquinas_produc-

"tofisde'da'a-óftVníaiiui-
ñas empaquetadoras , 
principalmente para los 
sectores: alimenticio, hi­
giénico, farmacéutico, 
cosmético, productos^^a-
ra el hogar f^áe 'éiíVása-
do de líquidos. I¡á" em­
presa posee un equipo 
muy experimentado de 
ingenieros dedicados a 
diseñar equipos de em­
balaje para fines específi­
cos para adecuarse a las 
necesidades alimenti­
cias. 

i OTICIASDELICEX 

, f i í . ' ' í i . V ' ; ' 

La economía bri tánica creció un 0,4% en el p r imer t r imestre de este año, la 
misnia cifra que en los tres meses anter iores , según los datos dados a co­
nocer el pasado 25-de mayo por la Oficina Nacional de Estadísticas de este 
país . El crecimiento de este t r imestre es super ior a Iq esperado por los 
anal is tas , después de que los cálculos provis ionales hechos públ icos hace 
un mes indicaran que iba a elevarse tan sólo un 0,3%. Según todos los ex­
pertos, el incremento se debe , en particular, al b u e n compor tamiento del 
sector servicios, que representa más de la mi tad de la economía bri tánica 
y cuya producción creció un 0,8%, comparado con el 0,7% previsto con an­
terioridad. La revisión supone que el crecimiento económico in teranual 
en el Reino Unido se s i túa en el 2,6%.Durante el a pasado año el creci­
miento de la economía del Reino Un ido fue del 3%, ratio que ya previo el 
Gobierno br i tánico en el avance de presupues tos real izado en noviembre 
de 2000. 

Aunque la balanza comercial entre el Reino*Unido y la Unión Europea está 
prácticamente en equi l ibr io , el déficit comercial con el resto del m u n d o ha 
alcanzado la cifra récord de 7.500 mil lones de l ibras . Según Kate Barker, 
economista de la Confederación de la Industr ia Británica, los exportadores 
valoran la estabil idad del t ipo de cambio a pesar de que no les favorece: 
"los empresarios eran antes más proclives a dejar los mercados exteriores. 
Ahora son más reacios a hacerlo a menos que sea inevi table , lo que a veces 
obliga a reducir los márgenes comerciales al mínimo". Por otro lado, los ex­
portadores estarían valorando el sól ido crecimiento de las economías euro­
peas. Sin embargo, la cara de la industr ia bri tánica está cambiando, ya que 
sólo los sectores con un alto valor añadido , como productos farmacéuticos, 
telecomunicaciones e informática pueden competir con el elevado tipo de 
cambio. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE TRABA­

JO Y ASUNTOS SOCIALES 

* Orden de 26 de junio 
de 2001 por la que se es­
tablecen las bases regu­
ladoras para la conce­
sión de ayudas de for­
mación continua con car­
go a la financiación pre­
vista en el III Acuerdo 
Tripartito de Formación 
Continua. 
BOE 29 de junio de 2001. 

* Resolución de 12 de 
junio de 2001, de la Di­
rección General de Tra­
bajo, por la que se dispo­
ne la inscripción en el 
Registro y la publicación 
del tonven io Colectivo 
de la empresa "Telefóni­
ca de España, S. A. U." 
BOE 2 de julio de 2001. 

- • MINISTERIO DE AGRICUL-

^r^.,ju^f FESCA Y ALIMENTA­

CIÓN 

* Orden de 22 de junio 
de 2001 por la que se de­
finen el ámbito de aplica­
ción, las condiciones téc­
nicas mínimas de explo­
tación, precios y fechas 
de suscripción en relación 
con el Seguro de Encefa­
lopatía Espongiforme Bo­
vina, comprendido en el 
Plan Anual de Seguros 
Agrarios Combinados. 
BOE 29 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE DEFEN­

SA 

* Resolución de la Junta 
de Compras Delegada en 
la Base Aérea de Albace­
te por la que se anuncia 
concurso para la contra­
tación de servicios. 
BOE 29 de junio de 2001. 

* Resolución de la Ma­
estranza Aérea de Alba­
cete por la que se anun­
cia la declaración de de­
sierto de los expedientes 
números 2001/0023 y 
2001/0025. 
BOE 29 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE FOMEN­

TO 

* Resolución del Institu­
to Geográfico Nacional 
por la que se convoca 
concurso público de Con-
sultoría y Asistencia para 
"Realización de apoyo fo-
togramétrico de campo, 
aerotriangulación y orto-
fotos digitales de 10 hojas 
1:50.000 de las provincias 
de Toledo, Ciudad Real y 
Jaén". Expediente núme­
ro 01.131. 
BOE 29 de junio de 2001. 

* Resolución de la De­
marcación de Carreteras 
del Estado relativa al ex­
pediente de expropia­
ción forzosa de los bie­
nes y derechos afectados 
por la ejecución del pro­
yecto de las obras "Auto­
vía de Castilla-La Man­
cha. Unión de la A-5 con 
la A-3 y Cuenca. Tramo: 
Abia de la Obispalía-
Cuenca. Clave: 12-CU-
3230", en los términos 
municipales de Abia de 
la Obispalía, Villar del 
Horno, Villanueva de los 
Escuderos, Chillaron de 
Cuenca, Jábaga y Cuen­
ca. 
BOE 2 de julio de 2001. 

• MINISTERIO DE SANI­

DAD Y CONSUMO 

* Resolución del Com­
plejo Hospitalario de Al­
bacete por la que se hace 
pública la adjudicación 
del procedimiento nego­
ciado derivado del con­
curso determinación tipo 
3/98. 

BOE 29 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Resolución de la Direc­
ción General de Obras 
Hidráulicas y Calidad de 
las Aguas por la que se 
hace público haber sido 
adjudicada la ejecución 
de las obras del proyecto 
de reparación del depósi­
to Z-1 de la mancomuni­
dad de Almoguera-Mon-
déjar, término municipal 
Horche (Guadalajara). 
BOE 29 de junio de 2001. 

* Resolución de la Direc­
ción General de Obras 
Hidráulicas y Calidad de 
las Aguas px)r la que se 
hace público haber sido 
adjudicada la ejecución 
de las obras del proyecto 
07/95 de acondiciona­
miento de los accesos y 
edificación de la nueva 
toma de riego de la presa 

Talave, término munici­
pal Lietor (Albacete). 
BOE 29 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE ECONOMÍA 

* Resolución de la Direc­
ción General de Política 
Energética, y Minas por 
la que se autoriza a "Ena-
gás. Sociedad Anónima", 
la construcción de las iris-
talaciones del gasoducto 
denominado "Tarancón-
Cuenca-Fuentes". 
BOE 29 de junio de 2001. 

* Resolución de 7 de ju­
nio de 2001, de la Secre­
taría General de Comer­
cio Exterior, por la que se 
reconoce la categoría de 
entidad colaboradora de 
la Administración, en vir­
tud de la Orden de 4 de 
marzo de 1998, a la Con­
federación de Organiza­
ciones Eíhpresariales del 
Sector Cárnico de España 
(CONFECARNE). 
BOE 2 de julio de 2001. 

• MINISTERIO DE JUSTICIA 

* Resolución de 12 de 
mayo de 2001, de la Di­
rección General de los 
Registros y del Notaria­
do, en el recurso guber­
nativo interpuesto por la 
Caja de Ahorros de Casti­
lla-La Mancha, contra la 
negativa del Registrador 
de la Propiedad acciden­
tal de Sacedón, don Al­
berto Muñoz Calvo, a ins­
cribir un testimonio de 
auto de adjudicación, en 
virtud de apelación del 
señor Registrador. 

BOE 29 de junio de 2001. 

• COMUNIDAD AUTÓNOMA 

DE CASTILLA-LA MANCHA 

* Resolución de la Con­
sejería de Obras Públi­
cas, de 13 de junio de 
2001, por la que se anun­
cia la licitación del expe­
diente CN-GU-00-149, 
acondicionamiento de la 
carretera CM-2112. Tra­
mo: N-211-Tordesilos y 

. variante de Tordesilos 
(Guadalajara). 
BOE 29 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE LA PRESI­

DENCIA 

* Real Decreto 746/2001, 
de 29 de junio, por el que 
se establecen las condi­
ciones de sanidad arúmal 
aplicables a los intercam­
bios intracomurútarios y 
las importaciones de car­
nes frescas de aves de co­
rral procedentes de terce­
ros países. 

BOE 31 de junio de 2001. 

DOGM 
Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra­
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla'La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE AGRICULTU­

RA Y MEDIO AMBIENTE 

* Industrias Agroalimenta-
rias. Orden de 19 de junio 
de 2001, por la que se mo­
difica la Orden de 8 de ju­
nio de 2000, por la que se 
establecen los programas 
de fomento de la calidad 
agroalimentaria en Castilla-
La Mancha (Focal 2000). 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

* Medio Ambiente. Reso­
lución de-1 de junio de 
2001, de la Dirección Ge­
neral de Calidad Ambien­
tal sobre la Declaración de 
Impacto Ambiental del pro­
yecto denominado granja 
ganadera de recría de ga­
nado porcino, cuyo promo­
tor es Integraciones 
Manchegas S.L., en el tér­
mino municipal de Bemuy 
(Toledo).-

D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

* Denominaciones de Ori­
gen. Resolución de 20 de 
junio de 2001, de la Direc­
ción General de Alimenta­
ción y Cooperativas, por la 
que se designa a los miem­
bros de las Juntas Electo­
rales previstas en los artí­
culos 5 y 7 de la Orden de 
24 de mayo de 2001, por la 
que se convocan las eleccio­
nes para la constitución o 
renovación de los consejos 
reguladores de las denomi­
naciones de origen vitiviní­
colas dependientes del 
I.v.i.ca.m. y se establecen 
las normas 

genérales que han de regir 
su celebración. 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

* Resolución de 21 de ju­
nio de 2001, de la Direc­
ción General de la Produc­
ción Agraria de la Conse­
jería de Agricultura y Me­
dio Ambiente, por la que 
se anuncia licitación por el 

sistema de concurso públi­
co, procedimiento abierto, 
para el suministro de un 
equipo de multidispensa-
ción automática para análi­
sis serológicos del Labora­
torio Pecuario de Ciudad 
Real. D.O.C.M. 29 de junio 
de 2001. 

* Resolución de 21 de ju­
nio de 2001, de la Direc­
ción General del Medio 
Natural de la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente, por la que se 
anuncia la licitación por el 
sistema de concurso públi­
co, procedimiento abierto, 
del servicio para el diseño, 
construcción y servicios del 
stand institucional de 
la Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente en 
diversos certámenes de 
carácter ambiental. 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE EDUCAQÓN, 

Y CULTURA 

* Resolución de 21 de ju­
nio de 2001, de la Direc­
ción General de Infraes­
tructuras y Equipamien­
tos, por la que se hace pú­
blica la adjudicación del 
concurso convocado para la 
adquisición de hardvyare 
multimedia y tarjetas pro­
tectoras. 

D.O.C.M. 29 de jurúo de 
2001. 

* Resolución de 21 de junio 
de 2001, de la Dirección 
General de Infraestruc­
turas y Equipamientos, por 
la que se hace pública la 
adjudicación del concurso 
convocado para la redac­
ción de proyecto básico y de 
ejecuciórv estudio de seguri­
dad y salud y dirección fa­
cultativa de grado superior 
para construcción de Cole­
gio Público de 6+12 uds. en 
el barrio Parque VaUejo en 
Alovera (Guadalajara). 
D.O.C.M. 29 de juiúo de 
2001. 

* Resolución de 15 de ju­
nio de 2001 de la Delega­
ción Provincial de Educa­
ción y Cultura de Ciudad 
Real, f)or la que se anun­
cia licitación por concurso 
público, procedimiento 
abierto, para la adjudica­
ción de diverso material 
para el Ciclo Superior de 
Construcciones Metálicas, 
con destino a centros de es­
ta provincia. 

D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 
• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA Y 

TRABAJO 

* Ayudas y Subvenciones. 
Orden de 8 de junio de 
2001, de la Consejería de 
Industria y Trabajo, por la 
que se regula la concesión 
de subvenciones a Pymes y 
Autónomos. 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

* Autorizacioners. Resolu­
ción de 28 de mayo de 
2001, de la Delegación de 
Industria y Trabajo de To­
ledo, por la que se otorga a 
Gas Directo, S.A. la autori­
zación administrativa pre­
via y autoriza la construc­
ción de la Red de Distribu­
ción y Planta de Gas Natu­
ral Licuado (Gnl) para el 
suministro de gas natural a 
Consuegra (Toledo). Gn-
233. 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE CIENCIA Y 

TECNOLOGÍA 

* Ayudas y Subvenciones. 
Orden de 14 de junio de 
2001, conjunta de las Con­
sejerías de Industria y Tra­
bajo y de Ciencia y Tecno­
logía por la que se adaptan 
las Órdenes de 3 de julio de 
1998, en las que se estable­
ce el marco de ayudas al 
amparo del Decreto 
53/1998, de 26 de mayo, 
sobre incentivos a la inver­
sión empresarial en Casti­
lla-La Mancha. 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE BIENESTAR 

SOCIAL 

* Resolución de 29 de ju­
nio de 2001, de la Secreta­
ría General Técnica de la 
Consejería de Bienestar 
Social, por la que se hace 
pública la licitación por el 
trámite de urgencia, forma 
de subasta, procedimiento 
abierto, para la contratación 
de las obras de reforma y 
climatización del Centro de. 
Mayores de Talavera de la 
Reina (Toledo). 
D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE SANIDAD 

* Notifícacíones. Resolu­
ción de 26 de junio de 
2001, de la Dirección Ge­
neral de Planificación y 
Atención Sociosanitaria, 
por la que se ordena la pu­
blicación de la sentencia de 
19 de junio de 2001 de la 
Sala Tercera del Tribunal 
Supremo. 

D.O.C.M. 29 de junio de 
2001. 

^ / 
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El cultivo que mâ^̂^ 

Cuenca presenta 25.396 
expedientes de ayudas PAC 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 
Los agricultores de la p r o 
vincia de Cuenca han pre­
sentado un total de 25.396 
expedientes de ayuda la 
PAC para la campaña 2000-
2001 en la Delegación pro­
vincial de la Consejería de 
Agricultura y 
M e d i o 
A m b i e n t e , 
que calcula 
que habrá 
una cosecha 
inferior a la 
del año pasa­
do, aunque en 
trigo y cebada 
será superior 
a la media de 
los últimos cinco años. 

Durante la presente cam­
paña se han presentado en 
la provincia de Cuenca un 
total de 14.444 expedientes 
de ayudas PAC para culti­
vos herbáceos; 1.332 expe­
dientes de ovino y caprino; 
33 expedientes para la pri­
ma de vacuno y 5.703 expe­
dientes de indemnización 
compensatoria, mientras 
que solamente se han pre­
sentado 3.871 solicitudes 
para la ayuda agroambien-
tal del girasol, según infor­
maba el delegado de 
Agricultura en Cuenca, José 
Carricondo. 

En este sentido. 

Para la ayuda agroamhiental del girasol (campaña 2000-
2001) sólo se han solicitado 3.871 en toda la provincia 

las 3.871 solicitudes de ayu­
da agroambiental del gira­
sol contrastan con las 8.323 
peticiones de ayudas PAC 
presentadas para este culti-

^ ^ ^ ^ vo, lo que 

^^^fíh quiere decir 
que solamen-

Las previsiones te un 46,5% 
apuntan a cjue la de ios cuiti-

cosecha de 
cebada y tñgo será 
superior a la de 
los últimos años 

Carricondo destacaba que 

vadores de 
girasol de la 
p r o v i n c i a 
c o n q u e n s e 
ha decidido 
pedir la ayu­
da agroam­

biental pesar del esfuerzo 
que ha realizado la 
Consejería de Agricultura 
para animar a los agriculto­
res a que se acojan al mis­
mo. 

Carricondo advertía que 
la superficie sembrada de 
girasol en la provincia de 
Cuenca ha continuado esta 
campaña el descenso que 
viene registrando desde ha­
ce varios años, ya que se 
han sembrado un total de 
150.000 hectáreas frente a 
las 164.000 hectáreas que se 
sembraron en la camparía 
1999-2000, lo que supone 
14.000 hectáreas menos con 
un descenso porcentual del 
9,3%. 

r̂; íN«':«# 
m"* 

La superficie destinada a la cebada se ha mantenido con 266.000 hectáreas. 

Por su parte, la superficie 
destinada a la cebada se ha 
mantenido en los niveles 
del año pasado con 265.000 
hectáreas sembradas frente 
a las 266.000 de la campaña 
1999-2000, mientras que la 
del trigo se ha incrementa­
do con 70.000 hectáreas 
sembradas en la campaña 
2000-2001 ft-ente a las 66.000 
sembradas en la de 1999-
2000. 

En cuanto al resto de cul­
tivos, las leguminosas han 
experimentado también un 
incremento, pasando de las 
15.285 hectáreas sembradas 

el año pasado a las 15.980 
sembradas en la campaña 
actual; al igual que ocurre 
con la avena, que ha pasado 
de las 7.267 hectáreas desti­
nadas a este cultivo en la 
campaña 1999-2000 a las 
8.000 hectáreas sembradas 
este año. 

En cambio, la superficie 
sembrada de centeno ha 
descendido de las 1.127 hec­
táreas del año pasado a 
1.000 hectáreas en la campa­
ña actual y la de maíz ha ba­
jado de 2.136 hectáreas a 
2.000. A su vez, las siembras 
de ajos han aumentado de 

6.476 hectáreas en la campa­
ña de 2000 a 7.500 en la ac­
tual. Con estas superficies 
de siembra, las previsiones 
de cosecha de cereales que 
está manejando en estos 
momentos la Delegación de 
la Consejería de Agricultura 
en Cuenca, una vez que se 
ha generalizado la recolec­
ción en la mayor parte de 
las comarcas de la provin­
cia, apuntan a que existe un 
descenso generalizado, 
aunque hay que tener en 
cuenta que fue un año ex­
cepcional en cuanto a pro­
ducción. 

La cosecha de 
fruta de hueso 
descenderá un 
7% según la 

CCAE 
nÍEDACCIÓN 

C-LM 

La Confederación de 
Cooperativas Agrarias d e ' 
España (CCAE) estima que 
durante esta campaña, se 
obtendrá un total de 1,3 to­
neladas de fruta de hueso 
a nivel nacional (meloco­
tón, pavía, nectarina, alba-
ricoque y ciruela), lo que se 
traduce en un descenso del 
7% con respecto al año pa­
sado. 

Las cantidades que, pre-
visiblemente, se obtengan 
de cada una de las frutas, 
son las habituales para una 
cosecha considerada como 
"normal" en nuestro país, a 
pesar d elas inclemencias 
climatQlógisas ^n algunas 
zonas productoras del 
Levante. En concreto, el pe­
drisco que alcanzó Valencia 
a finales de abril, redujo la 
producción de melocoto­
nes y nectarinas de esta 
Comunidad a la rnitad;c}e 
la esperada, por lo que sólo 
se obtendrán 54.000 tonela­
das de ambos frutos. 

Sin embargo, si se com­
para la cosecha de meloco­
tones y nectarinas para el 
año 2001 con la media de 
los años 95/99, se constata 
un incremento del 14% en 
la producción de pavías, 
12% en la de melocotones 
y, un 55% de aumento en la 
cosecha de nectarinas. 

REDACCIÓN 

C-LM 
La Unión de Cooperativas 
Agrarias de Castilla-La 
Mancha (Ucaman) ha cele­
brado una reunión en la 
que han estado convocadas 
las cooperativas hortofrutí-
colas asociadas de la pro­
vincia de Ciudad Real, con 
el fin de analizar la regula­
ción del sector de frutas y 
hortalizas. 

En concreto, y a petición 
de las propias cooperativas 
interesadas, en la reunión, 
que ha terüdo lugar el vier­
nes días 6 en Alcázar de 
San Juan (Ciudad Real), se 

Ucaman expücsí el funcionamiento de 
las OPFHs y los Fondos Operativos 

Tres cooperativas de la región invertirán en un período de 
tres a cinco años 550 millones a través de dichos Fondos 

va a estudiar la constitu­
ción y funcionamiento de 
las Organizaciones de' Pro­
ductores de Frutas y Horta­
lizas (OPFHs) y de los Fon­
dos y Programas Operati­
vos y en la misfna parti­
ciparán funcionarios ads­
critos a la Dirección Gene­
ral de Alimentación y Coo­

perativas de la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente, con competen­
cias en la materia. 

En el apartado relativo a 
las OPFHs se va a exponer 
las organizaciones que pue­
den" ser reconocidas como 
tales, qué se entiende en la 
reglamentación comunita­

ria por "productor de fru­
tas y hortalizas", así como 
los requisitos relativos al 
número de productores y 
volumen de producción co-
mercializable necesario • y 
las obligaciones y disposi­
ciones estatutarias especia­
les precisas para constituir 
una Organización de Pro­

ductores en el sector. As-
fjectos tales como la finan­
ciación o la constitución y 
materialización de los Fon­
dos Operativos, la duración 
o aplicación de los Progra­
mas Operativos, así como 
los objetivos y contenidos 
que deben reunir éstos son 
también objeto de debate. 

En la actualidad, en el 
ámbito asociativo de Cash-
lla-La Mancha funcionan, 
tras la correspondiente 
aprobación por parte de la 
Administración regional, 
tres programas operativos 
correspondientes a las coo­
perativas "Santiago Após­
tol", de Tomelloso (Ciudad 
Real); Champinter, de Villa-
malea (Albacete) y Cham-
picasa, de Casasimarro 
(Cuenca), que permitirán 
una inversión de 550 millo­
nes de pesetas en un perío­
do de tres a cinco años a 
partir de la presente cam­
paña 2001. 
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Penalizciciones 
para la presente 

campaña 
Durante la campaña 
1999-2000 los oleiculto­
res españoles, al no 
superar la Cantidad 
Máxima Garantizada, no 
sufrieron penalizaciones 
por lo que la ayuda se 
cobra íntegra. En la pre­
sente campaña 2000-2001 
se ha superado la canti­
dad permitida y se 
prevé que la subvención 
para este periodo sea 
inferior hasta en un 
30%, pasando de las 220 
pts/kilo de aceite a las 
150 pts./kilo de aceite 
que se prevé. En Castilla-La Mancha más de 64.000 toneladas de aceite de oliva tienen derecho a ayuda.' 

AI no haberse superado la 

Los oleicultoires reciben 
14.300 millones en saynás^ 

El 80% de estas subvenciones ya se han 
abonado a los agricultores de la región 

MóNicA MORENO 

C-LM 

El Comité de Gestión de 
Materias Grasas de la 
Unión Europea ha esta-
bleci.do la • "pEoduooJópi 
definitiva de aceite de 
oliva, correspondiente a 
la campaña 1999/2000, 
que se inició el 1 de no­
viembre de 1999 y finali­
zó el 31 de octubre de 
2000 y que tiene derecho 
de ayuda. La producción 
subvencionable que se 
ha reconocido para Espa­
ña es de 747.000 tonela­
das, por lo que se perci­
birá el importe íntegro 
de la ayuda que se ha fi­
jado en 220 pesetas/kilo 
de aceite de oliva, ya que 
no se ha superado la 
Cantidad Nacional Ga­
rantizada de 760.027 to­
neladas. 

De las 747.000 tonela­
das nacionales a Castilla-
La Mancha le correspon­
den 65.434 toneladas, un 
8,75% de la producción 
nacional. Así según estos 
datos los oleicultores de 
la región van a recibir en 
concepto de ayudas más 
de 14.300 millones de pe­
setas, de los que el 80%, 
en torno a 12.000 millo­
nes ya las ha recibido el 
oleicultor como anticipo 
a partir del 16 de octubre 
de 2000, por un valor de 
195 pesetas/kilo de acei­
te. 

Lo que queda por an­

ticipar a los oleicultores 
lde la región, de la pro­
ducción de la campaña 
anterior, son 25 pese­
tas/kilo, en tomo a unos 
2.300 millones de pese­
tas, importe que, según 
ha adelantado el Minis­
terio de 
Agricultura, 
se deberá re­
alizar antes 
del 15 de oc­
tubre de 
2001. 

La ayuda 
de las 220 
pesetas /k i lo 
de aceite 
que se ha re­
cibido de la campaña an­
terior sigue siendo insu­
ficiente para un sector 
que con la OCM del acei­
te sufre grandes pérdi­

das y en el que los pre­
cios del aceite están ten­
diendo a la baja en los 
últimos años. "Es preciso" 
señalar que la subven­
ción es a la producción 
de aceite, no de la aceitu­
na, ya que de cada 100 

kilos de 
a c e i t u n a 
en torno a 
un 20-25% 
del total se 
t r a n s f o r ­
ma en 
aceite, por 
lo que 
a u n q u e 
p a r e z c a 
que son 

muchas pesetas la ayuda 
no es tan grande. Toda­
vía resulta insuficiente 
para el sector", comenta 
el presidente de la Unión 

De las 747,000 
tm, que se 

suhvenciormn en 
España, el 8*75% 

se dan en la 
región 

Sectorial del Olivar de la 
Unión de Pequeños 
Agricultores de UPA, Jo­
sé Blas Rico del Pino. 

Asimismo en la cam­
paña pasada España no 
estuvo penalizada pero 
en la presente el olivar 
español está penalizado 
ya que se ha superado la 
Cantidad Nacional Ga­
rantizada por lo que la 
ayuda puede quedar re­
ducida en más de un 
30%, cobrando en torno 
a 150 pesetas/kilo de 
aceite. 

La ayuda a la produc­
ción que reciben los olei­
cultores por una canti­
dad total de aceite de oli­
va virgen es equivalente, 
según el Mapa, al total 
producido incrementado 
en un 8%. 

En torno al 8% de la producdón de aceite de oliva es de orujo. 

La región produce 
más de 5.200 tm. 
de aceite de orujo 
Las organizaciones agrarias consideran 
desproporcionada la medida de Sanidad 

M.MOREWO/REDACCIÓN 

C-LM 

La decisión del Ministerio 
de Sanidad y Consumo de 
retirar del mercado el acei­
te de oliva español, tanto 
para su exportación como 
para su consumo en toda 
la Unión Europea (ya que 
se ha detectado la presen­
cia de una sustancia cance­
rígena a largo plazo) ha in­
tranquilizado a un sector 
que en Castilla-La Mancha 
no está pasando por bue­
nos momentos, después de 
la prorrogarse la OCM del 
aceite de oliva por tres 
años más. 

En Castilla-La Mancha 
la producción de aceite de 
orujo no es muy elevada 
pues según los datos facili­
tados por el Ministerio de 
Agricultura está en tomo a 
un 8% de la producción to­
tal de aceite de oliva (alre­
dedor de 60.000 toneladas, 
sin tener en cuenta las va­
riaciones de cada campa­
ña), es decir más de 5.200 
toneladas de aceite. 

Las organizaciones 
agrarias de la región han 
mostrado su preocupación 
por esta medida que consi­
deran desproporcionada y 
precipitada. Así desde la 
Unión de Cooperativas 
Agrarias de Castilla-La 
Mancha (Ucaman) se afir­
ma que el Ministerio de 
Sanidad puede haber ge­
nerado un clima de alarma 
social injustificado al de­
cretar la inmovilización y 
retirada de todo el aceite 

de orujo del mercado. Uca­
man demanda de la Admi­
nistración una información 
clara y veraz. 

Desde Coag-Iniciativa 
Rural, el representante del 
aceite de oliva de la orga­
nización en Castilla-La 
Mancha, Francisco Redon­
do, pide "que se quite el 
apellido de aceite de oliva, 
pues es evidente que el 
orujo sólo puede salir del 
aceite de oliva, por lo que 
es innecesario". 

"El consumidor alarma­
do por las últimas crisis 
alimenticias, llega un mo­
mento en el que asocia to­
dos los conceptos, por lo 
que puede llegar a asociar 
orujo con aceite de oliva 
virgen extra, dejando de 
consumir aceite de oliva. 
Esto llevaría a la crisis total 
de este sector", añade 
Francisco Redondo. 

Asimismo Redondo se­
ñaló que el orujo, que se 
vende a bajo precio en el 
mercado, no resulta renta­
ble para el agricultor, 
"pues los precios son muy 
bajos y no cubren gastos". 

Por su parte el consejero 
portavoz del Gobierno de 
Castilla-La Mancha, Emilia­
no Garría Page, indicó que 
se han tomado las medidas 
"a espaldas del sector" y no 
se ha acotado suficiente­
mente el problema, de ma­
nera que puede producirse 
una confusión en la opinión 
pública y no se sepa discer­
nir entre el tipo de aceite 
afectado y el de oliva puro. 
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A N A I . MOREIRA 

Talayera de la Reina (Toledo) 

El Mercado Nacional de 
Ganado de Talayera de la 
Reina va recuperando en 
el último mes y medio su 
habitual actividad y en la 
última sesión, que tuvo lu­
gar el 4 de julio, ha conta­
do con la concurrencia de 
unas 5.000 cabezas de ga­
nado, de las que 1.600 fue­
ron de vacuno 2.800 de 
ovino y el resto de capri­
no. 

Esta cifra está algo por 
debajo de la media anual 
del mercado que está en 
torno a las 7.000 cabezas, 
según reconocía el gerente 
del citado Mercado, Felipe 
Granados. No obstante, sí 
que se observa un aumen­
to importante del número 
de animales que han con­
currido en esta última se­
sión en relación a la del 23 
de mayo, en la que tan só­
lo estuvieron 2.100 anima­
les, y que, como se recor­
dará, fue el primer día en 
que se abrió este mercado 
tras los tres meses de cie­
rre decretados a nivel eu­
ropeo como medida de 
prevención contra la fiebre 
a f tosa. 

Granados señaló que 
esta última jomada de 
mercado se había desarro­
llado con normalidad en 
comparación con las últi­
mas tras la reapertura. En 
este sentido, aseguró que 
"sí que se ha notado un 
descenso del ganado va­
cuno presente pero se ha 

Los precios regis^ 

El Mercado Nacional de Ganado va 
recupeíando su actividad habitual 

vendido casi todo y en el 
ovino ha sido parecido 
con una venta casi total y 
en el caprino se ha vendi­
do menos", añadió. 

En cuanto a los precios 
explicó que " en el bovino 
se nota una tendencia a la 
baja porque hay más ofer­
ta que demanda mientras 
que en el ovino están más 
estabilizado los precios". 

En cuanto al caprino el 
comentario que se hace 
desde el Mercado Na­
cional es que hay una ten­
dencia a la baja por la falta 
de consumo. 

Los meses de julio y 
agosto suelen ser los que 
cuentan con una mayor 
presencia de ganado y, de 
hecho, en agosto es cuan­
do se han batido los ré­
cords de. concurrencia de 
cabezas en Talavera con 
casi 12.000 animales. 

En cuanto al período 
específico de venta de car­
ne de un determinado ani­
mal, sí que se puede afir­
mar que la venta de corde­
ros suelen estar ligada al 
mayor consumo de los 
mismos, en los meses de 
mayo y junio coincidiendo 
con las épocas de bodas y 

En la última sesión concurrieron unas 5*000 cabezas, por debajo 
todavía de la media, pero más del doble que hace mes y medio 

PRECIOS DE LA ÚLTIMA JORNADA, 4 DFJULIO DE 2001 

VACUNO DE VIDA 
* Temerá iñs&a 1 a 3 semanas: l&OOO p4s. Unidad. 
* Ternera írisona 1 a 3 semanas: 16.000 pts. Un. 

I * Temerá cruzada 1 a 3 semanas: 26ÍXX) pts. Un. 
' Ternera Frisón 6 meses: 31.000 pts.Un. 

I * Ternera Frisona ̂ >pcl° parto; aiaoOOpts. 

* Novilla Frisona 1* lactac- 140.000pts. Un. 
* Vaca Frisona 2,', 3° y 4" parta llOJMO pte. Un. 
* Teñera cruzado 1* 200 kg.: 345 pts. kgAÍ 
* Temero cruzado 2° 200 Kg.: K5 pte. KgW. 
* Ternera cruzada 1° 200 URJ 270 pts. kfi/V. 

' Ternera cruzada 2' 200 kg.: 240 pts. KgiV. 
Temero del País 200 kg: 2S0 pts. KgTV. 
Ternera del País 200 kg.: 245 pts. KGÂ  

' Vaca AvOeña: 120.000 pts. Unidad 
' Vaca retinta: 130.000 pts. Unidad. 
' Vaca cruzada: 140i)00 pts. Unidad 

OVINO DE VIDA Y ABASTO 
» Cordero de 7 a 11 kg.: 770 pts. KgA'. 
» Cordero de 11,1 a 15 kg.: 620 pts. kg/V. 
* Cordero de 15,1 a 19 kg: 510 pts. kgA .̂ 
•Cordero de 19,1 a 23 kg: 450 pts. kgp/. 
* Cordero de 23,1 a 25,4 kg: 420 pts. Kg/V. 

•Cordero de 25,5 a 28 kg.: 385 pts. kgA :̂ 
» Cordero de 28,1 a 34 kg.: 360 pts. Kg/V. 
* Cordero de más de 34 kg: 330 pts. KG/V. 
* Oveja vida Talaverana: 10.000 pts. Unidad 
* Oveja vida merina: 9.000 pts. Unidad 
* Macho reprod. talaverano: 2Z0OO pts. Unidad 
* Macho reprod. manchega: 24.000 pts. Uiüdad.[ 
*Oveja talaverana de abasto: 65 pts. Kg/V 
* Oveja merina de abasto: 60 pts. Kg/V. 

VACUNO DE ABASTO 
*Temera cruzada. M de 1 año: 235 kg/V. 
» Ternera cruzada 40»-S00 kg: 195kgZ\t, 
* Ternera cruzada más de 500 kg: 190 kg/V||Unidad. 
* Ternera del país: 165 pts. kg/V. 
^ Añojo cruzado 450-500 Kg.: 210 kg/V. pts. Unidad. 
' Añojo cruzado 500-550 kg.: 205 Kg/V. 
* Añojo cruzado más 55o kg: 185 kg/V. 
*Añojo del país: 165 pts. kg/V. 
* Toro del país: 95 pts. Kg/V. 
"̂  Toro charolaise, limousine: 115pts. KgJV. 
* Vaca charolaise, limousine: 115 pts. Kg. /V. 

CAPRINO DE VIDA Y ABASTO 
• Cabrito lechal 7 a 10 kg: 850 pts. Kg/V. 
* Cabra con cría varias tazas; 10.000 pts. 

Unidad 

Macho reproductor varias razas: 12.000 

* Cabra de abastos: 60 pts, Kg/V. 

Fuente: Mercado Nacional de Ganado de 
I Talavera de la Reina. Este mercado propo-
\neenel conjunto de los 9 españoles ¡os pre-
I cios de corderos y vacuno de carne para la 

obtención del precio comunitario. 

comuniones y luego cam­
biando de estación, tam­
bién en Navidad. 

El bovino, sin embargo, 
suele estar más repartido a 
lo largo del año y las ven­
tas no están tan ligadas a 
determinadas épocas. 

Adefnás, el cordero suele 
tardarse menos en cebar y 
la compra del animal está 
más cercano a lo que es el 
consumo del mismo. 

En la última sesión ce­
lebrada no ha habido mu­
chas variaciones de pre­
cios respecto a la jornada 
anterior y en el caso de la 
vaca de vida sólo ha des­
cendido el precio en cinco 
pesetas el kilo en el terne­
ro cruzado de 1° 200 kilos. 
En el vacuno de abasto, 
todos han reducido pre­
cios en 20 pesetas kilo-o .» 
10, dependiendo de los ca­
sos salvo el toro del país, 
el toro charolaise y la vaca 
charolaise que han mante­
nido precios. .. ,. 

En el ovino,y ^V.C^fiijíOm 
los precios han sido idén- . 
ticos a los de la la semana 
anterior. 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 
i Siéináríario de Información Financiera DE CASTILLA-LA MANCHA 

ya está en los mejores kioskos de Madrid 
ALENZA, 20 
STA. ENGRACIA-BRAVO MURILLO 
BRAVO MURILLO, 98 
COMANDANTE ZORITA, 30 
ORENSE, 2 
GRAL. PERÓN, 16 
P° CASTELLANA, 164 
PL. CUZCO 
FCO. GERVÁS, 8 
C. HAYA-B. MURILLO 
PL DE CASTILLA 
AGUSTÍN DE FOXÁ, 32 
SERRANO, 108 
DIEGO DE LEÓN, 24 
DIEGO DE LEÓN, 46 
JUAN BRAVO, 40 

CONDE DE PENALVER, 62 
CONDE DE PENALVER, 30 
GOYA, 63 
GOYA, 51 
ALCALÁ, 131 
NARVAEZ. 2 
ALCALÁ, 185 
RÍOS ROSAS, 57 
JOSÉ ABASCAL. 58 
EDUARDO DATO, 19 
PL. STA. BARBARA, 4 
RECOLETOS, 1 
PL. DE LA INDEPENDENCIA, 2 
PL. DE LA INDEPENDENCIA, 10 
CIBELES-CORREOS 
CIBELES P" DEL PRADO 

- PL. DE LAS CORTES, 6 
- ALCALÁ, 25 
-PTA. DELSOL, 13 
- PTA. DEL SOL, 11 
- PTA. DEL SOL, 8 
• R DE ISABEL II, 8 
- QUINTANA - FERRAZ 
• PRINCESA, 82 
- PRINCESA, 70 
• PRINCESA. 56 
- PRINCESA, 23 
• GRAN VIA, 78 
• GRAN VIA, 38 
- MONTERA-GRAN VIA 
- ALCALÁ. 46 
- KIOSCO DE AUTO RES 
• GLTA. DE CUATRO CAMINOS, 5 

r.m 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 6/7/2001.



VIERNES, 6 JULIO DE 2001 ECONOMÍA Y EMPRESAS/ 

Los empresarios será̂ ^ 

Barcenas: TI conocimiento 
del euro no es tan adecuado' 

REDACCIÓN 

Toledo 

La organización empresa­
rial Ceoe-Cepyme, presi­
dida por Jesús Barcenas, y 
la Caja Rural de Ciudad 
Real, con su presidente al 
frente Luis Díaz Zarco, 
han firmado un convenio 
de colaboración que tiene 
como objetivo fundamen­
tal fomentar el conoci­
miento del euro entre los 
empresarios y comercian­
tes de la provincia. El con­
venio tiene como principal 
objetivo que exista una 
preparación "estricta" en 
el sector empresarial cara 
a la llegada de la mo.neda 
única, algo que se produ­
cirá en el mes de febrero 
del 2002. El convenio tiene 
dos líneas de actuación 
fundamentales, la puesta 
en funcionamiento de un 
equipo humano que se en­
cargue de informar y for­
mar al sector empresarial 
y al mismo tiempo poner 
en funcionamiento una lí­
nea gratuita de teléfonos, 
línea 900, que sirva para 
resolver las dudas que va­
yan surgiendo entre los in­
teresados. 

A pesar de que Castilla-
La Mancha es una de las 
regiones españolas, que 
según los sondeos, está 
mejor preparada para asu­
mir el retó de la moneda 
única e incluso se ha llega-

Ceoe-Cepyme y Caja Rural firman un 
convenio para explicar la llegada del euro 

En septiembre expertos visitarán comercios y empresas para 

do a afirmar que el 70% de tuaciones el próximo mes 
los empresarios y comer- de septiembre y estará en 
ciantes están preparados marcha hasta el mes de fe-
para el euro, Jesús Bárce- brero. El equipo humano 
ñas asegura ^ ^ ^ ^ que trabajará 
que "el cono- ^^^B^ con el objetivo 
cimiento no de la provin-

es tan ade- ]_x)s eXpertOS ci^' ^^^ los 
cuado como _ „ „ ' „ comercios lo-

, . que comenzaran , , 
sena desea- -• —^—^ cales y las em-
ble", por lo tt trabajar en presas de pe-

por 
que el gran 
esfuerzo hay 
que hacerlo 
ahora. El con­
venio firma­
do ya está vigente pero co­
menzará a desarrollar ac-

Septiemhre qu^ño y me­
diano tamaño, 
para hablarles 
de las fechas 
de llegada del 

euro, de los cambios con­
tables que tienen que reali-

visitarán las 
empresas 

clarificar dudas sobre el euro. 

zar en sus empresas y de 
cómo acoplar los precios 
actuales de sus productos 
a la moneda única. 

Al mismo tiempo la lí­
nea 900 que e va a poner 
en marcha fjermitirá a to­
dos los interesados, em­
presarios y particulares, 
resolver las dudas que ten­
gan con respecto a la mo­
neda úrúca, el tiempo má­
ximo de utilización simul­
tánea de las dos monedas 
o la fórmula más idónea 
para realizar los cambios y 
las adecuaciones económi­
cas. 

El Observatorio 
vigilairá la inveirsión 

de ocho millones 
Asociaciones de la región realizarán 

nuevos cursos de formación 
ALICIA SANCHEZ 

C-LM 

En la última reunión 
mantenida por los miem­
bros del Observatorio del 
Euro de Castilla-La Man­
cha, se dio paso a analizar 
las subvenciones aproba­
das en el mes de junio pa­
ra desarrollar 
cursos de for­
mación los 
restantes seis 
meses del 
año hasta la 
llegada del 
euro. 

El director 
general de 
C o n s u m o , 
Carlos Macía, 
señalaba a Economía y Em­
presas de Castilla-La Man­
cha, que se han aprobado 
un total de ocho millones 
de pesetas, que se reparti­
rán de forma equitativa 
entre las asociaciones de 
consumidores de la re­
gión que impartirán cur­
sos de formación, colecti­
vos de la tercera edad, 
disminuidos físicos y co­
lectivos vulnerables como 
inmigrantes, principal­
mente. También parte de 
este dinero llegará a las 
federaciones empresaria­
les de empresarios y cá­
maras de comercio de la 
región, aunque en menor 

Qrupos de 
dis capacitados 

podrán 
manejar 

billetes en 
septiembre 

de sus propios fondos es­
pecíficos para informar 
sobre el euro. 

La próxima reunión 
del Observatorio del Euro 
tendrán lugar en septiem­
bre para vigilar "el pisto­
letazo de salida del mane­
jo del euro", calificaba 

Macía. Será en 
s e p t i e m b r e 
cuando, no 
sólo los ban­
cos y grandes 
superficies co­
merciales dis­
pongan de la 
moneda Euro. 
También los 
colectivos con 
determinadas 

discapacidades, como la 
ceguera, podrán disponer 
de billetes para ir acos­
tumbrándose a ellos. "Só­
lo se les permitirá tocar 
una cara del billete para 
evitar posibles falsifica­
ciones", afirmaba Macía. 

El seguimiento para 
adaptar a la gente al con­
tacto con el euro será ma­
yor por parte del Obser­
vatorio a partir de sep­
tiembre ya que el día 15 
de diciembre "todo el 
mundo podrá disponer 
de monedas (no billetes) 
hasta un valor de 2.000 
pesetas (12 euros) para 
suavizar el proceso de 

medida, ya que dispone transición. 

Piden que los consumidores dispongan 
de billetes euros antes del 1 de enero 

REDACCIÓN 

C-LM 

Gran parte de los proble­
mas que puede generar la 
transición al euro se deri­
van del período de convi­
vencia de las dos mone­
das: euros y pesetas. 

Por eso, desde múlti­
ples instancias se está 
promoviendo entre la so­
ciedad europea la necesi­
dad de empezar a operar 
exclusivamente en euros 

desde el 1 de enero de 
2002 y para que esto ocu­
rra es necesario que los 
consumidores puedan te­
ner billetes pequeños de 
euros antes del 1 de ene­
ro, lo que también facili­
taría enormemente la lo­
gística de distribución de 
los mismos, sin" esperar a 
que todos los consumido­
res tengan que hacer co­
las en las entidades fi­
nancieras los días 1 y 2 de 

enero. Paralelamente, se­
ría conveniente que la 
práctica totalidad de los 
cajeros automáticos, se­
ñala el secretario general 
de la Confederación Es­
pañola de Comercio, Ja­
vier Millán Astray, se 
conviertan a euros en la 
noche del 31 de diciem­
bre de 2001 y sean conti­
nuamente al imentados 
durante el 1 de enero, sin 
que distr ibuyan divisa 

nacional; así como asegu­
rar la disponibilidad sufi­
ciente de billetes de 5 y 
10 euros, desde el princi­
pio, en los cajeros auto­
máticos; dejar de distri­
buir billetes grandes de 
moneda nacional a fina­
les de este año y animar a 
las entidades financieras 
a que abran un número 
significativo d elas sucur­
sales el 1 de enero de 
2002. 

Seminario en 
VlUarrubia 

A.S. INFANTES 

Ciudad Real 
Los comerciantes y em­
presarios de pequeñas in­
dustrias del municipio de 
Villarrubia de los Ojos 
(Ciudad Real) han decidi­
do realizar un seminario 
que les ayude a compren­
der las condiciones de la 
entrada de la moneda 
única, el euro, en España 
el próximo año 2002. Con 
el objetivo de conseguir 

una mejor comprensión 
de lo que puede significar 
a nivel económico y fiscal 
la aparición en el merca­
do de esta nueva moneda 
y la desaparición d ela 
peseta, han organizado 
un taller de conocimien­
tos sobre el euro, en el 
que están participando 
empresarios y ciudada­
nos de este municipio. 
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piyisión Jurídic 
P&A Consultores 

Régimen fiscal de las 
reestructuraciones (y 11) 

Por otra parte, una lectura 
combinada de los artículos 
97 y 108 y de la Disposición 
Adicional Octava de la LIS, 
así como de los artículos 19, 
21 y 45 del Decreto Legislati­
vo 1/1993, conduce a afir­
mar que las aportaciones no 
dinerarias realizadas por 
personas físicas con ocasión 
de la constitución o amplia­
ción de capital de sociedades 
mercantiles, están exentas 
del gravamen que recae so­
bre las operaciones societa­
rias siempre que se cumplan 
los siguientes requisitos: 

i) La aportación debe a-
fectar a elementos patrimo­
niales afectos a actividades 
empresariales; ü) La persona 
física que realiza la aporta­
ción debe llevar su contabili­
dad con arreglo a lo dispues­
to en el código de comercio; 

üi) La entidad que recibe 
la aportación debe ser resi­
dente en España o realizar 
en el mismo actividades por 
medio de establecimiento 
permanente al cual se afec­
tan los bienes aportados; 

iv) Una vez realizada la a-
portación, la persona física a-
portante debe participar en 
los fondos propios de la so­
ciedad que recibe la aporta­
ción en, al menos, el 5%; 

v) El sujeto aportante de­
berá comunicar al Miiüsterio 
de Hacienda la aplicación 
del régimen especial previs­
to en el Título VIU, Capítulo 
Vni, de la US, en los térmi­
nos previstos en la misma 
(art. 110). 

Desdé el punto de vista 
fiscal, el artículo 15.2.b) de la 
US establece expresamente 
un criterio de valoración tan­
to para los elementos aporta­
dos como para los valores re­
cibidos basado en el valor 
normal de mercado. 

La entidad aportante, 
por lo que se refiere a los ele­
mentos entregados deberá 
integrar en su base imponi­
ble la diferencia entre el va­

lor contable de los elementos 
aportados y su valor de mer­
cado, y ello con independen­
cia de que dicha entidad ha­
ya contabilizado o no el re­
sultado generado como con­
secuencia de la operación. 
Respecto a los valores recibi­
dos en contraprestación, fis-
calmente deberán valorarse 
por la sociedad aportante 
pwr su valor normal de mer­
cado. 

Por su parte, la sociedad 
receptora deberá valorar los 
elementos adquiridos de a-
cuerdo con lo previsto en el 
artículo 38 de la Ley de So­
ciedades Anónimas. Dicho 
valor será el consignado en 
la escritura pública por la 
que se lleve a cabo la consti­
tución de la sociedad o, en su 
caso, la ampliación de capi­
tal. 

Por tanto, si se aplica el 
régimen general expuesto, la 
sociedad aportante (trans-
mitente) tributará por la a-
portación a efectos del Im­
puesto sobre Sociedades por 
la diferencia entre el valor 
neto contable y el valor de 
mercado de los bienes. Ade­
más, la entidad adquirente 
tributará por el Impuesto so­
bre Transmisiones Patrimo­
niales y Actos Jurídicos Eto-
cumentados, concepto Opie-
raciones Societarias (1% so­
bre el valor de mercado del 
inmueble), habrá de reper­
cutirse el rVA (16% sobre el 
valor del inmueble, si es que 
renimcia a la exención), y pa­
garse el impuesto sobre el in­
cremento de valor de los te­
rrenos de naturaleza urbana. 

De nuevo, si se trata de u-
na operación incluida en un 
proceso de reestructuración 
empresarial, planteándose 
su acogimiento al régimen 
especial de fusiones, escisio­
nes, aportaciones de activos 
y canje de valores regulado 
en los artículos 97 a 110 de la 
LIS. 

Como se ha señalado, el 

régimen consiste en un dife-
rimiento de las rentas gene­
radas en las entidades trans­
misoras como consecuencia 
de la realización de la opera­
ción, que no resultarán gra­
vadas en sede de dichas enti­
dades, tanto si las citadas 
rentas han sido objeto de re­
gistro contable, como si no lo 
fueron. 

El impuesto diferido se 
traslada así a la entidad ad­
quirente, que deberá valorar 
los bienes adquiridos por el 
mismo valor fiscal que tení­
an en la entidad transmiten-
te con anterioridad a la ope­
ración, manterüéndose i-
gualmente la fecha de adqui­
sición de la entidad transmi­
sora a efectos de aplicar el 
coeficiente corrector de la in­
flación previsto en el artículo 
15.11 de la US). De este mo­
do, la sociedad adquirente 
integrará en el futuro la ren­
ta inicialmente diferida, bien 
a medida que los bienes se 
vayan amortizando, bien a 
medida que se transmitan 
los bienes. 

Si se aplica el régimen de 
diferimiento que se está ana­
lizando, en el caso contem­
plado de aportación aisla­
da de bienes inmuebles (no 
de una rama de actividad) 
la sociedad aportante 
(transmitente) no tributará 
por la aportación a efectos 
del Impuesto sobre Socie­
dades (por la diferencia en­
tre el valor neto contable y 
el valor de mercado de los 
bienes), ni la entidad ad­
quirente por el Impuesto 
sobre Transmisiones Patri­
moniales y Actos Jurídicos 
Documentados, concepto 
Operaciones Societarias 
(1% sobre el valor de mer­
cado del irunueble). La o-
peración si tributa por el I-
VA (16% sobre el valor del 
inmueble) y también por el 
impuesto sobre el incre­
mento de valor de los terre­
nos de naturaleza urbai\a. 

Marcelino-M 
leyera BrpkersC^^ 

Elbaremo: igualdad en 
las indemnisaciones 

La Ley de Ordenación y viduo (edad, estado civil, dad habitual. Los daños 
Supervisión de los Segu- ingresos, hijos, etc.) lo que estéticos también son con-
ros Privados y posterior- puede suponer una varia- templados. Por supuesto 
mente la que trata de la ción de hasta un 75 %. A- estas cantidades son com-
Responsabilidad Civil y nualmente se establecen patibles con otros gastos 
Seguro de la Circulación ^ ^ ^ H l necesarios, tales como pa-
de Vehículos a Motor, re- ^ ^ ^ ^ ^ gos a hospitales, rehabili-
gulan la aplicación de un Vlasta Xo, fechü, tación, medios de locomo-
baremo indemnizatorio ',— ción, etc. En todo el proce-
para las víctimas de los UTlOS ¡UeCeS g^ ¿^ fijación de los pun-
accidentes de circulación. ÜplicübüTl hüTemOS tos los peritos médicos y 

Hasta la fecha, unos ^ o t ros rw '°^ forenses tienen una in-
jueces lo aplicaban y otros T^ TJ tervención primordial. 
cuestionaron la constitu- CU IOS OCCiaenteS ^^g compañías de se-
cionalidad del mismo; OC circulüciófl guros podrán hacer suis 
distintas asociaciones, reservas con mas exacti-
también se habían opues- las cuantías para cada su- tud y en definitiva ajustar 
to a su aplicación. La re- puesto. Por citar algunos mas las primas a la sinies-
ciente sentencia (febrero ejemplos, la indemniza- tralidad esperada. Todo e-
2001) -del Tribunal Supre- ción base por un fallecí- lio debería tener como 
mo viene a zanjar esta iriieñtó es de 13̂ 7 millones' consecuencia una dismi-
cuestión en términos cía- si tiene menos de 65 años nución de las primas, 
ros y obliga a aplicarlo a y de 10,2 hasta los 80, a Este criterio igualato-
jueces y tribunales. Queda partir de ese momento es rio es muy conveniente, 
resuelto y en sentido afir- ^f^Kt^ y^ 'l"^ facilita a los jueces 
mativo el carácter vincu- ^ ^ ^ p ^ ^^ decisión y los aboga-
lante del sistema legal de , dos y perjudicados, saben 
valoración tasada de da- flfiy treS tlpOS ^ que atenerse. Sin embar-
ños personales en acci- íJg indcnVfÚZClciÓni go hay otras muchas si-
dentes de circulación, su- î  muprtp tmr tuaciones en las que con-
perándose las opiniones —*- —; *— vendría extenderlo. En e-
doctrinales y las jurispru- ICSlones fecto, en todas aquellas 
dencia que aludía a su ca- pemUÜíenteS y en las que debido a la con-
rácter meramente orienta- ^ ^ incahíiriAílA ducta de un tercero se 
tivo o indicativo, sin reco- —*— —*- producen daños persona-
nocer su obligado cumplí- les, debería aplicarse este 
miento. Anteriormente se de 6,8 millones, a cada hi- baremo; no veo muy bien 
habían resuelto algunas jo menor se le abonarían la razón de que alguien 
cuestiones de inconstitu- 5,7 millones; las pérdidas que fallece en un acciden-
cionalidad que afectaban anatómicas se valoran en te de tráfico se le pague u-
a la igualdad de los ciu- puntos y cada punto tiene na cantidad y si se debe a 
dadanos pertenecientes a un valor según la edad y un error médico otra (ma­
la Comunidad Europea y la gravedad; el día de ba- yor o menor). Lo mismo 
la libre circulación, así cp- ja se paga 8.561 si hay valdría para accidentes la­
mo la complementariedad tf^^t^k borales con culpa de la 
de las indemnizaciones ^^^^^ empresa o cualquier otro 
diarias con el lucro cesan- j . . . , caso, 
te de la víctima. L a apUcaCWn eS Qgj mismo modo se 

De esta manera habrá personcuizüda, deberían fijar criterio's re-
una seguridad jurídica de sesútl lúS lativos a los daños de las 
la que hasta ahora se care- , , cosas y muy especialmen-
cía, ya que dependía del —CarOCtensUcas— j ^ ^ j^g vehículos afecta-
criterio de cada juzgador. ÜC CCída dos por culpa de un terce-

Hay tres tipos de indem- illdividuo ' ° ' ^^ '^^^ puede haber 
nizaciones: Por muerte, ~ grandes diferencias entre 
por lesiones permanentes el llamado "valor venal" 
y por incapacidad lempo- hospitalización y entre y el coste de la repara-
ral. Su aplicación es per- 3.746 a 6.956 si no la hay ción, lo que continuamen-
sonalizada según las ca- dependiendo si puede o te crea situaciones de con-
racterísticas de cada indi- no desarrollar su activi- flicto. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

El número de empresas 
societarias existentes en 
la región obligadas a de­
clarar a fecha de junio de 
2001 son un total de 
41.127. De estas,, el 90% 
son Sociedades Limita­
das y el resto son empre­
sas constituidas bajo la 
forma jurídica de Socie­
dades Anónimas. 

En su conjunto han 
tributado a los diferentes 
organismos de la Agen­
cia Especial Tributaria en 
concepto deL Impuesto 
de Sociedades (en el ejer­
cicio 1999), 
un total de 
38.907 mi­
llones de , . I 

pesetas. provincia en la 

El número de empresa 

La recaudación por el Impuesto de 
Sociedades fue de 38.907 millones 

Toledo fue la 

llones de pesetas. El nú­
mero de empresas que 
están dadas de alta en el 
registro de la Unidad Re­
gional de Grandes em­
presas son, a fecha de ju­
nio de 2001, un total de 
525, lo que ha supuesto 
un incremento neto de 

un 15%^ res­
pecto a las 
existentes en 
d i c i e m b r e 
del año 2000 

De esta que más abonaron (456). 
c a n t i d a d , Igg PequeÜas Respecto 
un 81,5% , 

han sido empresas, un total 
Impuesto de 10.065rrvUones 
de Socieda­
des provenientes de fir­
mas que no superan los 
1.000 millones de pesetas 
en su facturación anual 
(un total de 31.984), y cu­
yo dinero ha sido recau­
dado por las diferentes 
delegaciones de Hacien-
d^^^^^ C^StilIa-La Man­
cha. Por otro lado, del to­
tal, 443 millones de pese­
tas provienen de las em­
presas que facturan más 
de 1.000 millones, y cuya 
recaudación corre a car­
go de la 
U n i d a d 
R e g i o n a l 
de,; Círari-
des Em­
presas, si­
tuada en 
la capital 
r e g i o n a l . 
Los im-
p u e s t o s 
r e c a u d a ­
dos por el tercer órgano 
competente en esta mate­
ria, la Unidad Central de 
Grandes Empresas , si­
tuada en Madrid, ha ob­
tenido por el I.S. de las 
firmas de la región con 
una facturación por enci­
ma de lO.OÓO millones de 
pesetas, entre otros de 
los requisitos para estar 
incluidas en este gran 
grupo, un total de 75 mi-

La Unidad Central 
deQrandes 

Empresas (más de 
10.000 miüones) 

recaudó 75 
millones de pesetas 

al 
i n c r e m e n t o 
e x p e r i m e n ­
tado en el úl­
timo año so­

bre el Impuesto de Socie­
dades, a j ^ l ^ d(B datos, se 
puede señalar que, el nú­
mero de grandes empre­
sas ha aumentado en los 
seis primeros meses del 
año en 69, produciéndo­
se en el 2001 un total de 
113 altas de estas gran­
des empresas y 44 bajas. 
Esto implica un previsi­
ble aumento en la recau­
dación que se lleve a ca­
bo el próximo año sobre 
los trimestres del presen­

te ejercicio, y 
cuya cotiza­
ción definiti­
va (liquida­
ción mensual, 
IVA y reten­
ciones de tra­
bajo) se cono­
cerá en el año 
2003. 

Por provin­
cias, en la que 

más recaudó este im­
puesto, en el marco de 
pequeñas y medianas 
empresas (menos de 
1.000 millones de pese­
tas), fue Toledo, que abo­
nó a las Arcas del Estado 
un total de 10.065 millo­
nes de pesetas, lo que re­
presenta el 40% del total 
recaudado en la región. 
La segunda provincia de 
la comunidad con mayor 

El 81,5% délas empresas que han tributado en el ejercicio 
1999 eran Sociedades Limitadas de menos de 1*000 millones 

IMPUESTO DE SOCIEDADES 1999 A 26 DE JUNIO DE 2001 

i IMPORTE GESTIONADO EN EAS DELEGACIONES DE C-LM ¡I 

DELEGÁCrOMES j 

• C-LM 1 
• ALBACETE - i 
•CIUDAD REAL 1 
• CUENCA 1 
• GUADALAJARAJ 
• TOLEDO 1 

frOTAL POSITIVA 

p5306 27316 
k.(m 4.994 
[1887 5.278 
b.008 343D 
¡2.706 2,059 
|l0.065 10.654 

DEVOLVER 

-1.999 
-350 
-385 
-421 
-252 
-588 

RENUNCIAS CUOTA 0 

-11 
-2 
-5 
-1 
-1 
-2 

ÍIIMPOFCTE EN LA UNIDAD REGIONAL DE GRANDES EMPRESAS] 

DKLEGAriONE<; 

*C-LM 
* ALBACETE 
* CIUDAD REAL 
• CUENCA 
»GUADALAJARA 
»TOLEDO 

rOTAL 

13.526 
1.940 
2.828 
2404 
1.207 
5,247 

POSmVA 

13.917 
1.985 
Z672 
2.434 
1.211 
5.416 

DEVOLVER 

-290 
-44 
-44 
-30 
-4 

-168 

RENUNCIAS CUOTA 0 

0 0 
0 0 
0 0 
0 0 
0 0 
0 0 

IMPORTE EN LA UNIDAD CENTRAL DE GRANDES EMPRESAS 

DELEGAOONES 

»C-LM 
* ALBACETE . 
» CIUDAD REAL 
» CUENCA 
» GUADALAJARA 
» TOLEDO 

rOTAL 

75 
0 
0 
0 
82 
-5 

FosmvA 

210 
0 
0 
0 
201 
8 

DEVOLVER RENUNCIAS CUOTA 0 

-133 0 0 
0 0 0 
0 0 0 
0 5 82 
-120 0 / 0 

lilllMMlilMIlMM 
carga fiscal en este con­
cepto fue Ciudad Real 
con 4.887 millones de pe­
setas, seguida muy de 
cerca por Albacete con 
4.639 millones. Por últi­
mo, el Impuesto de So­
ciedades en Cuenca ob­
tuvo resultado de 3.008 
millones de pesetas, se­
guida de Guadalajara en 
último lugar, con 2.706 
millones de pesetas. 

Esta proporción en la 
cotización por el I.S. es 
inversa respecto a lo que 
ocurre en la recaudación 
a grandes empresas que 
superan los 10.000 millo­

nes de pesetas en su fac­
turación. En este ran-
king, es Guadalajara la 
provincia que contabiliza 
mayores empresas (un 
total de tres) que abona­
ron entre ellas 83 millo­
nes de pesetas. En Tole­
do, en este grupo, existen 
cuatro empresas, que pa­
garon a la Unidad Cen­
tral de Grandes Empre­
sas en el ejercicio 1999 un 
total de -5 millones de 
pesetas, ya que, aunque 
en su conjunto obtuvie­
ron un resultado positivo 
de 8 millones de pesetas, 
la cuantía de las declara­

ciones a devolver por 
parte de la Agencia Espe­
cial Tributaria, fueron 14 
millones de pesetas. 

En el apartado de em­
presas de más de 1.000 
millones de facturación, 
pero menos de 10.000 
(además de otros requisi­
tos que exige la UCGGE), 
se contabilizaron un total 
de 443 empresas , que 
abonaron de 13.536 mi­
llones de pesetas. La pro­
vincia con mayor peso de 
este impuesto fue Toledo 
con 5.246 millones apor­
tados al Impuesto de So­
ciedades. 

Una reforma 
abanderada 

por las pymes 
Ya ha dicho el Gobierno 
que la modificación del 
Impuesto de Sociedades se 
demorará hasta el 2004. En 
el 2003 será el IRPF, e in­
mediatamente, en septiem­
bre de este año, la Ley Ge­
neral Tributaria. Esta refor­
ma viene empujada por un 
malestar unánime de las 
confederaciones empresa­
riales y de las cámaras de 
comercio. Entre las princi­
pales demandas que exi­
gen son que el tipo general 
aplicable a las empresas de 
pequeña dimensión baje 
hasta el 25%, por la parte 
de base imponible que no 
exceda de 30 millones de 
pesetas y el 32% por la 
parte de base restante. En 
la actualidad, las p)rmes, 
cuyo volumen de operacio­
nes no excede de 500 mi­
llones de pesetas, tributan 
al 30% por la base imponi­
ble de hasta 15 millones, 
aplicándose al resto el tipo 
general del 35%. Otra de 
las reivindicaciones, aban­
derada esta por el Consejo 
Superior de Cámaras, es el 
impacto gravoso que pro­
duce para las pymes la car­
ga que debe asumir al 
practicar e ingresar en el 
Tesoro las retenciones a 
cuenta (infracciones). Esto 
representa el desempeño 
de un papel muy impor­
tante de las empresas que 
no se reconoce en el marco 
tributario, además del gas­
to administrativo y severas 
responsabilidades que esto 
conlleva, señalaba a Eco­
nomía y Empresas la direc­
tora de la Asesoría Jurídica 
del Consejo Superior de 
Cámaras, Belén Veleiro. 
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En el primer semê ^ 

La subida salarial media desciende 
en seis décimas en el año 2001 

MóNiCA MORENO 

C-LM 

Al finalizar el primer 
semestre del año 2001 se 
puede decir que en Casti­
lla-La Mancha la nego­
ciación colectiva para este 
ejercicio está prácticamen­
te cerrada pues se han fir­
mado, según los datos 
ofrecidos por Comisiones 
Obreras, 63 convenios, lo 
que equivale al 81,8% del 
total regional, que ascien­
de a 77. 

De las negociaciones de 
estos convenios 
se han visto 
a f e c t a d o s 
185.395 trabaja­
dores, el 87% de 
los 212.845 tra­
bajadores suje­
tos a convenios 
c o l e c t i v o s 
durante el ejer­
cicio. 

Quedan pen­
dientes de firmarse 14 con­
venios, en torno a 27.000 
trabajadores de Castilla-La 
Mancha. "De los catorce 
convenios que quedan, a 
tres de ellos sólo les hace 
falta adaptarse a las tablas 
salariales, por lo que se 
puede decir que práctica­
mente está cerrada la 
negociación colectiva del 
año 2001", manifestó en 
rueda de prensa el secreta­
rio de Acción Sindical de 
Comisiones Obreras, José 
Luis Gil. 

Las provincias que 
mayor número de conve-

^Yí este ejercicio se aplicará un incremento del 4,12% 
mientras que la media de 2000 se situó en el 4,70% 

nios han negociado hasta 
la fecha han sido Toledo y 
Ciudad Real, con 17 res­
pectivamente. En todas las 
provincias, excepto en 
Toledo con 2, les quedan 
tres convenios por firmar, 
destacando por número de 
trabajadores afectados los 
del campo de Ciudad Real 
y Cuenca y el del Comer­
cio de Cuenca. "Además 
podemos resaltar el conve-

^ ^ ^ ^ nio de 

Quedan fieruUentes 
de firmarse 

14 convenios f 
estando afectados 

27.000 
trabajadores 

a s e r r a ­
dores en 
G u a d a -
l a j a r a 
q u e 
t i e n e 
sub idas 
de hasta 
el 9%", 
a ñ a d i ó 
J o s é 

Luis Gil. 
En lo que respecta a la 

subida media durante el 
ejercicio 2001 se aplicará al 
salario un incremento 
medio del 4,12%, seis déci­
mas inferior a la que se 
registró en el ejercicio 2000 
que fue del 4,70%. Al 
amparo de estos datos los 
trabajadores que han con­
seguido negociar mayores 
incrementos han sido los 
de Albacete que van a ver 
aumentado su salario en 
un 4,46%, seguido de Gua-
dalajara con el 4,17% más. 
Por su parte, los ehaplea-

dos de Ciudad Real, Cuen­
ca y Toledo experimerrta-
rán una subida del 4% res­
pectivamente. 

Otra de las claves que se 
han asegurado los sindica^ 
tos en las negociaciones 
con los empre­
sarios ha sido la 
cláusula de 

revisión, que es 
el mecanismo 
que garantiza 
que los trabaja­
dores no vean 
mermada su 
capacidad de 
compra cuando 
los precios se 
desbordan. Para este ejer­
cicio a nivel regional se 

han asegurado una cláusu­
la de revisión medi§ del 
2,52%. Sin embargo, los 
que más han asegurado 
este factor han sido los ciu-
dadrealeños que han con­
seguido situar este concep-

^ ^ ^ ^ to en un 

La cláusula de 

3 , 2 5 % ; 
seguidos 
de los de 
Albacete 
con un 
2,86%. 
P a r a 
Comisio­
nes Obre­
ras este 
año las 

propuestas han conectado 
con las reivindicaciones y 

revisión media en 
Castíüa'La 

Mancha se ha 
situado en el 

2,52% 

desde este sindicato en las 
negociaciones con los 
'ernprésaHós''h'áñ incidido' 
en temas como el empleo y 
la salud laboral. "También 
hemos puesto el acento en 
los temas salariales pues 
en Castilla-La Mancha 
tenemos un diferencial 
muy elevado con respecto 
al resto de comunidades 
autónomas. Hay que tirar 
de los salarios para arri­
ba", indicó José Luis Gil. 

Comisiones Obreras 
señaló a este respecto que 
el diferencial que hay entre 
los salarios de Castilla-La 
Mancha y la media 
nacional es de 30.000 pese­
tas mensuales. 

Todos los 
años parece 
difidl que se 
lleguen, a fir­
mar conve­
nios colecti­
vos, pues las 
peticiones de los trabajado­
res nunca coinciden con k de 
los en^resaiios, en su lútea 
de moderación. Es un tira y 
afloja, unos suben y otros 
bajan. Es normal, cada uno 
defiende su postura, pero 
para eso está el término 
medio y en Castilla-La Man­
cha en el año 2001 se ha con­
seguido un acuerdo en su 
mayoría. Corívenios que no 
han sido ruidosos como 
otras veces, de ahí la armoiúa 
entre todos. Así lo reflejan las 
dfras que ha dado Comisio­
nes Obreras, el $1% de los 
convenios ya están firmados, 
Ya hay una garantía para d 
año que viene en materia 
laboral y además la mayoría 
inHiî ¿t-3&*'ctóúátáa detevi-
siái, un mecarusmo muy efi­
ciente para garantizar una 
derta estabilidad. Sin embar­
gó, aunque se ha avanzado 
bastante todavía queda 
mucho por hacer. Segiañhos 
teniendo salarios" bajos, 
3O.€0O pesetas por debajo de 
la media nacional, por lo que 
los trabados por acercamos 
debm ser intensos. Los pre­
cios suben como la espuma y 
los salarios no lo hacen a ese 
ritmo. Por eso debemos 
intentar entre todos, con pro-
pitóstas y medidas, llegar a 
un mayor acercamiento ^ k -
rial entre los españdes. 

M.MORENO 

C-LM 

El precio medio de la 
vivienda nueva en Casti­
lla-La Mancha al término 
del primer semestre del 
año 2001 ha aumentado 
en un 4,2% con respecto al 
cierre de 2000. En diciem­
bre el precio medio por 
metro cuadrado construi­
do se stiuaba en 137.000 
pesetas y en el mes de 
junio de 2001, según laSo-
ciedad de Tasación, ascen­
día a 142.800 pesetas. 

Por provincias, destaca 
Ciudagl Real que ha expe­
rimentado en este periodo 

El precio medio de la vivienda nueva 
subió en el primer semestre un 4,2% 
Ciudad Real, con un 6,7% más, ha sido la provincia en la 

que más se ha incrementado el metro cuadrado 
una subida del 6,7%, 
pasando de las 128.200 
pesetas a las 136.800 
pts /m^. Le sigue Toledo y 
Albacete por porcentaje 
de aumento que ha sido 
del 4,2% respectivamente. 
Por su parte Cuenca ha 
sido la provincia en las 
que la subida de la vivien­

da nueva ha sido menor, 
del 2,8% y en Guadalajara 
ha sido del 3,3% el incre­
mento. 

Según la Sociedad de 
Tasación al finalizar este 
primer semestre la pro­
vincia que cuenta con los 
precios más alto por 
metro cuadrado construi­

do es Guadalajara, que se 
cotiza a 170.900 pese­
tas/metro cuadrado, fren­
te a las 130.000 pesetas 
que se están pagando en 
el resto de provincias de 
la región. 

Si no se tienen en cuen­
ta las capitales de provin­
cia, el análisis de la Socie­

dad de Tasación también 
incluye a Puertollano y a 
Talavera de la Reina en 
los precios medios de 
vivienda. Es importante 
destacar el incremento de 
Talavera de la Reina en 
este periodo que ha sido 
del 7,8%, pasando de las 
102.000 pese tas /met ro 

cuadrado a las 110.000 
pesetas que está en la 
actualidad. Por su parte 
Puertollano experimentó 
un aumento del 5,4%. 

A nivel nacional el pre­
cio de la vivienda nueva 
de tipo medio en las capi­
tales de provincia se ha 
situado al final del primer 
semestre de 2001 en 
229.300 pts /m2. El incre­
mento del precio medio 
semestral, 3,2%, ha sido 
inferior al de los dos 
semestres anteriores del 
año 2000: 6,5% en el pri­
mer semestre y 5,6% en el 
segundo semestre. 
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Junio nos deja 2.9 

El paro bajó en 10.000 personas 
en el primer semestre de 2001 

ECONOMÍA Y EMPRESAS/ 33 

TERESA ROMERO 

C-LM 

El número de parados 
registrado en Castilla-La 
Mancha se ha reducido en 
10.617 personas, un 13,5%, 
de enero a junio. A pesar 
de que enero comenzó con 
un aumento de las cifras 
en más de 
4 . 0 0 0 
desemplea- '^^^^' El 
dos, los úiti- El empleo femenino de parados 

ha deseen-

Castilla-La Mancha es la octava comunidad autónoma con 
menos desempleados registrados, con 68*062 personas 

La Mancha bajó en 1.308 
personas, dato que refleja 
que el aumento en la dis­
minución del desempleo 
ha sido un 126,5% superior 

^ ^ ^ en este ejer-

numero 

mos cmco 
meses han 
supuesto un 
incremento 
en la contra­
tación regio­
nal en todos 
los sectores 
y provincias. 

El paro registrado en el 
Inem de Castilla-La Man­
cha durante el mes de 
junio asciende a 68.062 
personas, lo que ha signifi-

„CA49 :Hñ .descenso, can-, res­
pecto a mayo de 2.963 
parados , es decir, un 4%. 
Al término del mes de 
junio la tasa de personas 
que no encuentran empleo 

..^qbre la población activa es 
. d e 9,9%. 

Los datos de este mes 
rebajan la 
barrera psi­
cológica de 
los 70.000 
desemplea­
dos y se 
sitúan en 
unas cifras 
que nos se 
d a b a n 
desde 1982. 

En cuan­
to a la relación de estos 
resultados con la media 
nacional, la comunidad 
castellanomanchega ha 
creado empleo a un ritmo 
tres veces y medio supe­
rior que el resto de España. 
Sin embargo, la tasa de 
paro de nuestra región 
sigue siendo más elevada 
que la nacional, que se 
sitúa en el 8,6%. 

Si se compara con el 
paro de junio de 2000, se 
ha registrado una dismi­
nución relativa de 1.775 
personas (2,54%). En el 
mismo mes del pasado año 
el desempleo en Castilla-

sigue creciendo 
merws que el 

masculino, pero 
supera el ritmo de la 

media r\aciorud 

Cuenca ha sido en el 
pasado mes de junio 
la provincia donde 

más han descendido 
las cifras de 
desempleo 

dido en 
todas las 
provincias. 
C i u d a d 
Real enca­
beza esta 
r e d u c c i ó n 

con 1.027 parados menos, 
le sigue Albacete con 857, 
Cuenca con 430, Toledo 
con 334 y Guadalajara con 
315, si bien es en Cuenca 
donde la caída porcentual 
ha sido más apreciable con 
un 6,73%. 

Por sectores, la mayor 
disminución corresponde 
al sector servicios con 
1.430 personas menos 
(4,34%), seguida por la 
construcción con 909 (8%), 
la industria con 647 contra-

t a c i o n e s 
(4,8%) y la 
agricul tura 
con 279 
(2,7%). 
El paro mas­
culino ha 
disminuido 
en 1.791 
p e r s o n a s 
(7%) y el 
femenino en 

1.172 (2,5%). A pesar del 
crecimiento en empleo, las 

mujeres siguen teniendo 
más problemas para incor­
porarse al mercado labo­
ral. De cada 100 parados 
65 son mujeres en la región 
castellanomanchega. Al 
comparar esta realidad con 
el resto de comunidades, 
observamos que en Casti­
lla La-Mancha la diferencia 
entre empleo femenino y 
mascuhno se reduce más 
rápidamente que en el 

resto del país, pero al par­
tir de una situación inicial 
más desventajosa para las 
castellanomanchegas aún 
no alcanza la media 
nacional. 

En cuanto a la contrata­
ción, en junio se firmaron 
2.659 contratos indefini­
dos, es decir, un 7,5% sobre 
el total de 35.170. En com­
paración con las cifras del 
año pasado, este tipo de 

Lamberto García Pineda 

El sector servicios tira del empleo en época veraniega 

El director territorial 
de Trabajo y Asuntos 
Sociales, Lamber to 
García Pineda, valoró 
la evolución del paro 
con op t imismo y 
declaró que la preo­

cupante tasa de desempleados jóve­
nes que no han tenido un trabajo 
previo se debe al final del curso 

académico, que ha supues to la 
incorporación al mercado laboral 
de es tud ian tes que buscan u n 
empleo temporal y de jóvenes que 
han concluido su formación. 

También explicó el ascenso de la 
contratación en parte como la con­
secuencia de la reactivación del sec­
tor servicios propia del pe r íodo 
estival. 

contratos han aumentado 
en un 19%, pero con res­
pecto al mes de mayo ha 
habido una disminución 
del 24,7%. La provincia 
donde se han realizado un 
mayor número de contra­
tos es Toledo con 900, y 
donde menos, Cuenca con 
273. 

Ciudad Real continua 
siendo la provincia de la 
comurúdad con más paro 
acumulado con un 12% de 
su población activa sin 
empleo, mientras que Gua­
dalajara, con un 6,9%, lide-
ra la generación de empleo 
regional y mejora la media 
nacional, situada en el 
8,6%. 

Lamberto García Pine­
da, director territorial de 
Trabajo y Asuntos Sociales, 
sostiene que "ante estos 
datos nadie puede dejar de 
reconocer la situción posi­
tiva del mercado de traba­
jo y nuestro avance en el 
estado del bienestar." 

Los sindicatos 
denuncian la 

precariedad del 
empleo creado 

La Confederación Regio­
nal de Empresarios de 
Castilla-La Mancha (CE-
CAM) valora estos datos 
de forma propicia y en­
tiende que la disminu­
ción sostenida del de­
sempleo en los últimos 
meses hace augurar una 
tasa anual positiva. Este 
colectivo hace hincapié 
en la necesidad de in­
centivar ' la creación de 
empleo desde todos los 
ámbitos con el objeto de 
equiparar los niveles de 
empleo de nuestra co­
munidad autónoma con 
los del resto del país y la 
Unión Europea. CC.OO. 
, por su parte, demanda 
al Gobierno Central y al 
Autonómico un mayor 
esfuerzo en el desarrollo 
de planes específicos pa­
ra reducir el desempleo 
de mujeres y jóvenes, 
colectivos que más pro­
blemas encuentran a la 
hora de buscar trabajo y 
que sufren preferente­
mente los problemas de 
empleo precario. Tam­
bién exige tanto a em­
presarios como a la Ad­
ministración que au­
menten el porcentaje de 
contratos indefinidos, 
pues consideran que la 
reforma laboral aproba­
da por el Gobierno se 
hizo a su medida. UGT 
califica de "ficticio" el 
descenso en más del 4% 
del paro en la región, 
pues sostiene que el 
mercado laboral adolece 
de claros síntomas de 
debilidad. Este sindicato 
denuncia el aumento de 
la contratación temporal 
en la comunidad en más 
de un 8% así como la 
caída de los contratos in­
definidos en más de un 
24%. Sostienen que el 
Gobierno no puede 
plantearse como meta el 
pleno empleo si no eje­
cuta previamente una 
política económica real 
contra la dualidad de 
contratos permanentes y 
temporales y las bajas 
tasas de actividad y em­
pleo de las mujeres y las 
grandes disparidades re­
gionales, que no ha re­
suelto la actual reforma 
laboral. 
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Toledo experimentó en 2000 
una estabilidad económica 

MóNicA MORENO 

Toledo 

La Federación Empresarial 
Toledana (Fedeto) ha presen­
tado la decimoquinta edición 
de los Indicadores Econó­
micos 2000, en el que se hace 
un recorrido por evolución 
económica de la provincia de 
Toledo. Esta edición pone de 
manifiesto que durante el 
pasado ejercicio, aunque se ha 
producido una desacelera­
ción en el crecimiento econó­
mico, se apreció una estabili­
dad económica, motivada 
básicamente por la diversidad 
del tejido empresarial y el 
carácter emprendedor de los 
empresarios de la provincia 
de Toledo. El presidente de 
Fedeto, Ángel Nicolás, señaló 
que la situación económica 
por la que atraviesa el país ha 
repercutido de manera positi­
va en el desarrollo de las 
empresas toledana. 

Esta edición de Indicado­
res Económicos refleja que 
durante el año 2000 el núme­
ro de parados inscritos en las 
distintas oficinas de empleo 
de Toledo, volvió a descender 
respecto al año anterior, consi­
guiendo situarse en 20.906 
parados. La tasa de paro se ha 
situado en el 10,01% y los 
principales factores que han 
contribuido a conseguir esta 
tasa son: un número descenso 
real en el número de personas 
inscritas, un aumento de la 
población activa y la incorpo­
ración de trabajadores jóvenes 
al mercado de trabajo. 

La responsable del área 

Según hs Indicadores Económicos de Fedeto se debe, 
entre otros motivoSf a la diversidad del tejido empresandl 

Los Indicadores Económicos de 

laboral de Fedeto, Milagros 
Aguirre, destacó que aunque 
la contratación indefinida va 
en aumento la contratación 
eventual también sigue el 
mismo ritmo, "motivada por 
la característica intrínseca de 
las empresas de Toledo y a la 
actividad que reali2an". Agui­
rre precisó que para el año 
2001 se espera un comporta­
miento similar al del año ante­
rior, con crecimiento en la 
contratación indefinida y una 
apuesta importante por los 
contratos a mujeres. 

Uno de los datos que más 
Uaman la atención de este 
estudio es la matriculación de 
vehículos, pues tras los últi­
mos años produciéndose un 
crecimiento anual en este 
indicador, el año 2000 ha 

Fedeto ya van por la decimoquinta 
supuesto un parón en ese 
incremento y así en la provin-

• cia de Toledo ha experimenta­
do úna"c9íida cíeí 1,98%. Pafe 
Fedeto las causas pueden 
estar en que el parque auto­
movilístico se ha moderniza­
do en estos últimos años, o en 
la subida de los tipos de inte­
rés de los préstamos persona­
les para financiar la adquisi­
ción de vehículos. 

En lo que respecta a las 
exportaciones durante 2000 
crecieron un 17,53%, aunque 
se produjo un descenso en los 
volúmenes de exportación de 
los sectores: productos edito­
riales, bebidas y legumbres. 
Sin embargo sectores como 
madera, máquinas y mue­
bles y vieron incrementados 
sus volúmenes de exporta-

edición, 
dones respecto al ejercicio 
anterior.El responsable del 
área económica, Javier Raso, 
destacó qué"(íüfáñfe én los 
tres primeros meses de 2001 
se ha producido una caída en 
los volúmenes de exporta­
ción en más de un 7% con 
respecto al año anterior "En 
el año 1999 y 2000 crecimos 
mucho en exportación pero 
no era un crecimiento real ya 
que las cifras del 98 fueron 
malas y a poco que se hiciera 
enseguida aumentaron los 
porcentajes", manifestó 
Javier Raso. 

El respoi«able del área 
económica de Fedeto prevé 
una ralentización de la eco­
nomía de la provincia en el 
año 2001, propia del ciclo 

' económico. 

Primer centro de 
de 

Bebidas y Artesanía 
Ciudad Real recupera antiguos oficios 

para la formación profesional 
ANGELES S. INFANTES 

Ciudad Real 

La formación profesional 
constituye uno de los obje­
tivos prioritarios para la fu­
tura generación de empleo 
y para el desarrollo tecnoló­
gico que da salida a anti­
guos oficios que se pueden 
recuperar mediante la utili­
zación de nuevas técnicas. 

Precisamente con este 
objetivo se ha creado el 
Centro Nacional de Forma­
ción de Bebidas y Artesa­
nía, el único centro español 
dedicado a este tipo de for­
mación específica que pre­
tende la creación de un im­
portante repertorio de certi­
ficaciones de formación 
profesional ocupacional al 
mismo tiempo que mejorar 
la calidad del conjunto de 
sistemas de formación y 
participar en programas 
europeos y trasnacionales. 

El centro que en estos 
momentos ya está a la espe­
ra de recibir los últimos 
equipamientos interiores 
ha tenido un coste global 
de 500 millones de pesetas, 
entre la remodelación del 
edificio y el acondiciona­
miento que ha costado 307 
millones de pesetas y el 
material necesario para de­
sarrollar los cursos de for­
mación. 

El centro se divide en 
cuatro áreas diferenciadas, 
el sector de administración, 
el sector de la artesítnía, el 
sector de las bebidas y de 

los servicios comunes. La 
superficie global del centro 
es de 4598 metros cuadra­
dos útiles que fundamen­
talmente se han utilizado 
en acoplar todas las instala­
ciones para los talleres de 
bebidas y artesam'as. Se han 
construido una bodega de 
crianza y envejecimiento de 
vinos, un almacén, un área 
técnica de artesanía y vi­
drio, un área técnica de 
enología y otros servicios 
en los que se desarrollan 
los procedimientos meto­
dológicos de la formación. 

En el área de bebidas se 
ha puesto en funcionamien­
to un laboratorio de gran 
tecnología, una bodega con 
capacidad para 20.000 litros 
de uva tinta y 20.000 litros 
de blanca, además de una 
cueva de envejecimiento 
para brandis yespumosos. 

Con respecto a la ahesa-
nía, se ha tenido en cuenta 
que Castilla-La Mancha es 
la tercera comunidad autó­
noma española en produc­
ción de artesam'a y que se 
desarrollan en esta coniuní-
dad ferias de relevancia na­
cional. 

Con estas características 
el centro se ha convertido 
en el único preparado en 
España para dar una for­
mación integral dedicada a 
que los jóvenes tengan co­
nocimientos novedosos de 
sectores tradicionales como 
es la artesanía o las bebi­
das. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Asociación para el 
Desarrollo Rural de Casti­
lla-La Mancha (Ceder-
cam), que preside José 
Manuel Díez-Salazar, ha 
organizado esta semana 
una serie de actos para 
celebrar la incorporación 
de cuatro nuevos grupos 
de desarrollo a esta organi­
zación. Estos son: Manco­
munidad Monteibérico-
Corredor de Almansa 
(Albacete), Asociación 
para el Desarrollo del 
Campo de Calatrava (Ciu­
dad Real), Asociación 

Cuatro ¿nipos de Acción Local se 
integran en la asociación Cedercam 

Los 21 grupos 
gestionarán 

Comarcal Castillos del 
Medio Tajo (Toledo) y Aso­
ciación para el Desarrollo 
de La Alcarria y Campiña 
de Guadalajara. 

Con ellos, son 27 los 
grupos de Acción local, de 
los 28 existentes en la 
región, que conforman 
esta asociación para la 

de Acción Local que constituyen esta asociación 
56.000 míüones en ayudas de 2001 d 2006 
nueva programación de 
fondos estructurales euro­
peos (2001-2006), en la que 
está previsto que gestio­
nen aproximadamente 
unos 56.000 millones de 
pesetas a través de la ini­
ciativa Leader Plus y del 
Programa Operativo Pro-
der II. 

Los cuatro grupos de 
Acción Local que se adhie­
ren a Cedercam tienen una 
influencia sobre 93 pue­
blos y 168.000 habitantes 
de las provincias de Alba­
cete, Toledo, Ciudad Real 
y Guadalajara. 

Los grupos de,Acción 
Local son los órganos ges­

tores de los programas de 
desarrollo rural Leader II y 
Proder. Son paritarios, ya 
que están formados por los 
agentes sociales privados 
que operan en el territorio, 
así como por las corpora­
ciones locales. 

Cedercam está implan­
tada en el 81,4% de la 

superficie total castellano-
manchega, lo que repre­
senta el 54% de la pobla­
ción de este territorio. 

La iniciativa Comunita­
ria Leader, a la que se 
encuentran acogidas una 
parte importante de los 
municipios que se integran 
en los Grupos de Acción 
Local, se ha llevado a cabo 
durante los últimos cuatro 
años en las regiones euro­
peas declaradas Objetivo 1 
porque su renta per cápita 
está por debajo de la 
media del territorio de la 
Unión Europea. Es el caso 
de Castilla-La Mancha. 
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Castilla-la Mancha, segun­
da productora española de 
aceite con un 15% de la pro­
ducción nacional, cuenta en 
el área de la investigación y 
mejora de este genuino pro­
ducto con un aliado como 
es la Universidad de Casti­
lla-La Mancha. En los. tres 
últimos años se han inverti­
do 22 millones de pesetas, 
con dinero proveniente de 
Europa, concretamente del 
programa FEDER, con el 
objetivo de prolongar la 
vida útil del aceite de cara a 
su comercialización. 

La pro­
fesora de 
que dirige 
esta inves­
t i g a c i ó n , 
A m p a r o 
Sa lvador , 
s e ñ a l a b a 
que, "pese 
a las exce-
l e n t e s 
caracterís-

El mejor aceite se consigue con 
temperaturas de 30^ y poco agua 
El agua que se añade en el decánter afecta a una fracción de compuestos 

fenólicos, que pueden mermar la vida útil comercial del producto 
La Universidad y 

La variedad 

ticas del aceite de la región 
-procedente de la variedad 
cornicabra- existe un proce­
so de oxidación típico que 
se produce por la propia 
composición de sus ele­
mentos .cjuínti-
cos y que 
reduce la vida 
útil de • cual­
quier aceite a 
un año, al 
menos en con­
diciones ópti­
mas de comer­
cialización". 

Una de las 
conclus iones 
de la investigación es que 
una fracción de los com­
puestos fenólicos presentes 
en el aceite, pierden parte 
de sus características, dese­
quilibrando el producto, 
cuando se usa una cantidad 

alta de agua en el proceso 
de centrifugación del acei­
te. 

La elaboración del aceite 
se puede realizar de distin­
tas formas. Por un lado está 

el sistema de 
dos fases, que 
es donde el 
encargado de 
extraer el 
aceite vierte 
una cantidad 
de agua para 
que en el 
decánter 
donde se 
muele la acei­

tuna (carne y hueso)-, vaya 
saliendo el aceite. Es en esta 
fase donde se echa el agua. 
Mucha cantidad de agua 
produce, evidentemente, 
mayor cantidad de aceite 

^g^Mhn^ pero de 

cornicabra de la 
aceituna, propia de 

la región, es muy 
estable ante 

procesos oxidativos 

El objetivo del proyecto es conseguir un grado óptimo de calidad. 

La temperatura, 
luz, acceso de 

oxígeno, calidad y 
tamaño del 

recipiente influyen 
en la calidad 

menor cali­
dad, ya que 
desestabili­
za la com­
posición de 
los fenoles 
del aceite. 
Otro apun­
te para con-
seguir un 
tratamiento 

óptimo en la extracción del 
aceite es no superar los 30 
grados en la centrifugación. 

La estabilidad de un 
aceite, explicaba Amparo 
Salvador, depende de su 
composición química en 

cifanto. ^1 gradq,de insatu-
ración de sus ácidos grasos 
y al contenido en antioxi­
dantes naturales, junto a 
otros factores como la pre­
sencia de trazas metálicas. 
Las condiciones en que el 
aceite se envasa y almacena 
(temperatura, luz, acceso 
de oxígeno, calidad y tama­
ño del recipiente, etc) tam­
bién son aspectos críticos 
para la evolución del aceite. 

Es necesario tener en 
cuenta que, salvo casos 
especiales, los aceites se 
conservan ordinariamente 
en condiciones en que su 
enranciamiento se verifica 
con bastante lentitud. De 

aquí, que para estimar su 
estabilidad en un tiempo 
razonable, desde puntos de 
vista anah'ticos y comercia­
les, se utilicen métodos ace­
lerados, como el método 
Rancimat en el que se favo­
rece y "acelera" la oxida­
ción aumentando la tem­
peratura y la cantidad de 
oxígeno. 

En este proyecto se pre­
tende profundizar en el 
conocimiento de los com­
ponentes antioxidantes del 
aceite de oliva virgen que 
inciden tanto sobre su vida 
comercial útil como sobre 
su estabilidad oxidativa 
acelerada, sí como la 

influencia que ejercen en 
los mismos el grado de 
maduración del furto y el 
sistema de extracción, y 
encontrar dicha correspon­
dencia para que el valor de 
estabilidad oxidativa acele­
rada pueda utilizarse con 
rigor como parámetro de 
calidad. 

La profesora Amparo 
Salvador, destacaba el alto 
grado de implicación que 
estaban demostrando los 
almazareros de la Comuni­
dad, que durante los cinco 
años que se han pedido 
muestras para el análisis 
del aceite, han respondido 
con sobresaliente interés. 

D.O. Aceite 
Montes de Toledo 

colaboran 

El proyecto de mejora 
de la calidad del aceite 
de oliva que está desa­
rrollando la Universi­
dad de Castilla-La 
Mancha, incluye la 
participación de varias 
personas de la Deno­
minación de Origen 
Aceites Montes de 
Toledo, que, junto a los 
miembros del equipo 
de la Universidad, 
desarrollarán el Panel 
de Aceite de Castilla-
LA Mancha, que recoja 
la valoración sensorial 
del aceite de oliva de 
la Comunidad, con los 
diferentes test organo­
lépticos. La profesora 
Amparo Salvador, afir­
maba que, casi con 
toda probabilidad la 
región cuente con 
dicho Panel en menos 
de dos años. Las con­
clusiones del estudio 
sobre los componentes 
químicos que inciden 
en la estabilidad oxida­
tiva del aceite se divul­
gará entre el sector 
para conseguir unos 
mayores resultados de 
la investigación. 

A.S. INFANTES 

Ciudad Real 

"La biotecnología del sec­
tor vitivinícola" es el tema 
de la escuela de verano 
que se desarrolla en el 
campus universitario de 
Ciudad Real del 2 al 13 de 
junio. 

Una escuela de verano 
que se ha organizado con 
la colaboración de la uni­
versidad de Castilla-La 
Mancha (U-CLM) y el 
"institute of wine" de 
Sudáfrica, uno de los cen­
tros más prestigiosos en 
cuanto al estudio de tec­
nología del sector del 

La biotecnología vitivinícola, a 
debate en la Universidad regional 

El riego, la distancia a la que deben estar situadas las 
cepas y los tiempos de poda, centrarán las poneru:ias 

vino. El curso está espe­
cialmente organizado 
para licenciados y docto­
randos de las licenciatu­
ras de tecnología de los 
alimentos, de enología y 
de ingenieros agrícolas y 
otras especialidades rela­
cionadas con el sector del 
vino. El objetivo del curso 

es conseguir mejorar la 
calidad de los caldos de 
Castilla-La Mancha para 
lo que se estudiarán nue­
vas • técnicas aplicables a 
los viñedos de la región, 
por ejemplo, se estudiará 
la necesidad del riego en 
los campos, la distancia a 
la que deben estar situa­

das las viñas, los tiempos 
de poda de las vides plan­
tadas, los plazos de reco­
gida de la uva para mejo­
rar la calidad de los futu­
ros caldos y sobre todo los 
análisis del fruto ara con­
seguir luego vinos de cali­
dad. 

Los expertos de la Uni­

versidad de Castilla-La 
Mancha y los profesores 
de Sudáfrica que han acu­
dido a la Escuela de Vera­
no celebrada en el campus 
universitario de Ciudad 
Real, darán a conocer los 
mayores obstáculos buro­
cráticos que hay en algu­
nos países para poder cul­

tivar en mejores condicio­
nes el viñedo, la reestruc­
turación del sector en 
España y otros temas de 
actualidad, sobre todo 
centrándose en las condi­
ciones del viñedo de esta 
región, que tiene la exten­
sión de viñas más grande 
de Europa. 

A nivel mundial es 
Argentina el país que 
aglutina una mayor con­
centración de superficie 
vitivinícola del mundo , 
especialmente desde que 
este sector ha realizado 
fuertes inversiones en los 
últimos años. 
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CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

Un total de 121 empresas 
castellano-manchegas han 
optado por el Sistema 
Integrado de Gestión 
(SIG) para la recuperación 
y reciclado de envases de 
vidrio que desarrolla la 
entidad "Ecovidrio", para 
cumplir las obligaciones 
que impone la Ley de 
Envases de 1998, mientras 
que Castilla-La Mancha 
en general se encuentra 
aún bastante por debajo 
de la media española en 
cuanto a la tasa de recicla­
do por habitante y año. 

Según los datos oficia­
les de Ecovi-
drio, a fecha 
de 30 de 
mayo de 
2001 estaban 
adheridas al 
SIG que ges­
tiona la enti­
dad un total 
de 121 

empresas de 
la región, 
enclavadas principalmen­
te en el sector vitivinícola, 
aunque también están 
representados fabricantes 
de bebidas espirituosas, 
cervezas, mostos y sidras, 
así como todas aquellas 
industrias que envasan o 
embotellan sus productos 
fundamentalmente en 
envases de vidrio, como 
las de la miel y productos 
apícolas. 

Concretamente, del 
total de 121 empresas 
adheridas al SIG de Ecovi-
drio 105 pertenecen al sec­
tor vitivinícola de la 
región (86,7%), cuatro 
empresas adheridas perte­
necen al sector de bebidas 
espirituosas y un fabrican­
te de cervezas, en tanto 
que las siete restantes 

Un tot^ de 121 empre^^ deEcovidrio 

El 86,7% de las empresas con 
SIG pertenecen al sector vinícola 

La media de reciclado española es de 8,2 kilos por habitante 
y año mientras que en Castilla-La M.ancha es de 2,2 k/h* 

Ecovidrio firmará 
nuevos convenios 

para la recogida de 
vidrio en Cuenca, 

Albacete y 
Quadalajara 

están enclavadas en otros 
sectores productivos. 

Por provincias, el 
mayor porcentaje de 
empresas de la región 
adheridas se encuentran 

en la de 
C i u d a d 
Real, con 
un total de 
59 empre­
sas que 
han optado 
por el GIF 
de Ecovi­
drio, mien­
tras que en 
s e g u n d o 

lugar figura la provincia 
de Toledo con 28 empre­
sas; en tercer lugar la pro­
vincia de Albacete, con 15 
empresas; en cuarto lugar 
la provincia de Cuenca, 
con 14 empresas y en 
quinto lugar la provincia 
de Guadalajara, con solo 5 
empresas adheridas. 

Ecovidrio es una enti­
dad sin ánimo de lucro, en 
la que están representados 
todos los sectores relacio­
nados con el reciclado de 
vidrio (envasadores, 

embotelladores, recupera­
dores y fabricantes), que 
se encarga de gestionar la 
recogida y el reciclado de 
los envases de vidrio en 
toda España, en la que el 
95% de los envases de 
vidrio puestos en el mer-

El pasado año Castilla-La Mancha recicló 6,4 kilos de vidrio procedentes de contenedores. 

Ui mayoría ck lü&.cinfíre.sas.<iMfl ygcídd î, cado están ya adheridos a 
un SIG. 

Además, Ecovidrio está 
procediendo a firmar una 
serie de convenios con 
instituciones y entidades 
de la región para poten­
ciar la recogida de envases 
de vidrio en la comunidad 
autónoma, que en estos 
momentos se encuentra 
varios puntos por debajo 
de la media nacional en 
tasa de reciclado por habi­
tante y año. En concreto, 
la tasa media de reciclado 
española es de 8,2 kilos 
por habitante y año, mien­
tras que en Castilla-La 
Mancha es de 2,2 kilos por 

Guadaiŝ ara tiene las aguas de 
baño de mejor calidad de la región 

„ na o muy buena del 86%, Guadalajara son buenas o gilancia de Aguas de Ba-

sc ücogeii a L'cw'idrioJ?or los ventaias 

La adhesión A Tcovidrio permite a ]a^ cmprcbab 
cuniplii los requibitus CbUblccidus en la Ley de Fii\a-
bCb lie 1998, que establece paia todas lob empresas que 
cnvabcn o rniboU'Ilrn sus productos principalmente 
con vidrio la tibligatoriedad de garanti/.ar el reciclado 
de cbte residuo rcbpousable último de la pucbU en 
España de un residuo, bcgún explica la directora de 
Relaciones Institucionales de la entidad, Yolanda 
González. Para cumplir con la I cy lab emprebas pue­
den optar por adherirse a un sistema integrado de gcb-
li6n (SIC) o bien por ¡r a un bislema de depósito y 
devolución o retorno, que e& mucho mis complicado 
de aplicar, por lo que prácticamente la totalidad de las 
empresas está optando por la primera opción, firman­
do un convenio de adhcbión con una entidad como 
Ecovidrio. 

habitante y año, señala 
González. 

De momento, ya ha fir­
mado convenios con el 
Consorcio de Residuos 
Sólidos Urbanos de Ciu­
dad Real, con la Diputa­
ción Provincial de Cuenca 
y con los ayuntamientos 
conquenses de Horcajo de 
Santiago y Fuente de 
Pedro Naharro, mientras 
que firmará próximamen­
te con la Diputación Pro­
vincial de Albacete y con 
los ayuntamientos de 
Cuenca y de Guadalajara, 
en tanto que está en nego­
ciaciones para firmar con­
venios en Toledo. 

Estos convenios . spn 
importantes para fomen­
tar la recuperación y el 
reciclado de vidrio en 
Castilla-La Mancha, en 
donde en el año 2000 se 
ffi9fJftrfiOo^-43565Q kilos 
procedentes de contene­
dores. La mayor cantidad 
correspondió a la provin-
.cia de Albacete, con 
1.868.337 kilos reciclados; 
seguida de la p rpy^r jqa^ 
Toledo en la qvig.,Sje, ,̂ 6,95-
claron 1.433.790 kilos; de 
la de Ciudad Real, en la 
que fueron reciclados 
821.210 kilos; de la de 
Guadalajara con 629.970 
kilos y de la de Cuenca, 
donde se reciclaron 
444.900 kilos, a los que 
hay que añadir otro? 
1.300.473 kilos de materiaj 
no distribuible que tam­
bién fue reciclado. 

U * 

El Programa de Vigilancia 
Sanitaria de Las Aguas de 
Baño, que desde los años 
80 y con carácter anual 
desarrolla en la región la 
Consejería de Sanidad, 
califica de "buenas" el 
80% de las zonas de baño 
de Castilla-La Mancha.. 

Por provincias, Albace­
te registra un porcentaje 
de aguas de calidad bue­

na o muy buena del 86%, 
con un total de 7 zonas de 
baño. En Ciudad Real, del 
las 8 zonas existentes, el 
75% son de agua buena o 
muy buena, mientras que 
en Cuenca, con 9 zonas de 
baño, este porcentaje se 
eleva hasta las 89%. En 
Toledo existen 6 zonas, y 
un 33% de ellas tienen 
agua de muy buena cali­
dad. Y por último, el 
100% de las aguas de 

Guadalajara son buenas o 
muy buenas. 

Este programa contro­
lará este año las más de 
1.000 piscinas que existen 
en Castilla-La Mancha, así 
como las 42 zonas de ba­
ño de las cuales el 52% 
tienen agua calificada co­
mo "muy buena calidad", 
mientras -que el 24% la 
tienen de "Buena cali­
dad". Estos datos se ex­
traen del Programa de Vi­

gilancia de Aguas de Ba­
ño que realiza la Conseje­
ría de Sanidad y que con­
siste en analizar quince­
nalmente entre los meses 
de jurüo y septiembre el 
agua de todas las zonas 
de baño. 

En las zonas de baño, a 
la visita y la toma de 
muestras inicial le conti­
núa con carácter quince­
nal, un seguimiento de la 
calidad del agua de baño. 

ESTADO DE LAS ZONAS DE BAÑO 

ALBACETE 

aUDAD R. 

CUENCA 

TOLEDO 

GUADA. 

Agua buena N° de zonas 
0 muy buena 

86% 

75% 

89% 

,.., 33%^.. 

.100%, 

7 

8 

9 

6 

42 
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1^ finm prevé alcan^ 

Génesis XXI presenta la 
plataforma E-leaming 

Con ella se quiere dar un soporte de 
contenidos y servicio on Une de formación 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

Génesis XXI, una 
empresa al servicio de 
los sistemas verticales, 
que nació hace 18 meses 
ha presentado, dent ro 
del marzo de la I Feria 
de Nuevas Tecnologías 
(Nutecom) "Formateca", 
la plataforma E-learning 
que conjuga tecnología, 
contenidos y servicios. 
Según informó el direc­
tor de la empresa, Félix 
Navarro, Formateca ha 
sido desarrollada a tra­
vés de la tecnología Vía 
Net Works España, pro­
veedor global de solu-
cít>nes Internet para los 
fvegocios. 

"A través de ella pre­
tendemos dar una única 
solución, el soporte de 
contenidos y servicios 
on Une de formación; 
Todo ello con el soporte 
y el apoyo tecnológico 
de un proveedor línder 
mundial en soluciones 
de Internet para las 
éfnpresas como es Vía 
Ñéíwbrks"'. 

Génesis que presentó 
su producto previamen­
te en Madrid en el I 
Congreso Nacional de e-
learning, reconoció que 
sojo existen siete empre­
sas en España, dos de 
ellas en Cataluña y la 
otra Génesis XXI, que 
trabajan cori productos 
n a c i o n a -

F o r m a - ^ ^ ^ ^ 

EnSMíescon FbnitafiádlS,^ltí^(>i^^V puede'ofrecer cursos a través de un aula virtual. 

cursos a través de un 
aula virtual. Un dato a 
tener én cuenta ya que 
los proyectos e-learning 
no suelen comenzar a 
funcionar antes de siete 
u ocho meses desde su 
gestión. 

Otra de las ventajas 
de Formateca es el coste, 
ya que se obtiene en un 
sólo paquete pagando 
únicamente por servi­
cios consumidos. En este 
sentido, Formateca espe­
ra alcanzar este año un 

total de 35 
aulas virtua-

con una 
p l a t a f o r ­
ma e-lear­
ning espe­
c i a l i z a d a 
en empre-
sási, con 
más de 50 

contenidos y 
servicios 

la tecnología de 
VíaTSJet Works 

les, la pr i -

teca nace J^ empresa ofrece «"era de las 
cuales, se ha 

- p r e s e n t a d o 
r e c i e n t e -

desarroUadoS con mente en la 
C o n f e d e r a ­
ción de 
Empresarios 
de Albacete. 

Este servicio les per­
mitirá alcanzar a finales 
del año 2002 la cifra total 
de mercado de 8.000 
millones de pesetas, 
intentando llegar e.: el 
2003 a los 15.000 millo­
nes de pesetas. 

Formateca ofrece al 
mercado una solución 

ciclos formativos orien­
tados a diferentes secto­
res con enfoques dirigi­
dos hacia la calidad, el 
medio ambiente, la pre­
vención de riesgos labo­
rales, finanzas o activi­
dades comerciales. 

En u n plazo d e 30 
días, Formateca, una 
empresa puede ofrecer integral de aprendizaje 

no presencial. Los pro­
ductos ' y servicios de 
formateca combinan una 
plataforma tecnológica 
con experiencia en con-
sultoría, en la produc­
ción de contenidos 
didácticos, en progra­
mas de formación para 
tutores y en soporte téc­
nico, que combinados 
son capaces de desarro­
llar una solución inte­
gral. 

La empresa Génesis 
XXI que nació de la 
mano de 
Insoc, una 
consu l to ra 
que lleva 
t rabajando 
nueve años 
en el mer­
cado, es 
una empre­
sa de 
" m a r c a 
b l a n c a " 

que ha colocado sus pro­
ductos en diferentes paí­
ses del m u n d o y que 
colabora con pequeñas 
empresas de dos o tres 
empleados y con multi­
nacionales tan importan­
tes como Repsol o Por-
land. 

En el conjunto de las 
dos empresas trabajan 

Qénesis tiene un 
centro de l+D, 

una característica 
casi única entre las 

empresas de su 
ramo 

36 empleados de forma 
directa más equipos 
auxiliares y tienen dele­
gación en La Coruña y 
Valencia. 

En España quedan 
alrededor de 400 consul­
toras de este tipo, de las 
cuales están certificadas 
en ISO 9000 ó 14000 alre­
dedor de 25 y de éstas 
tienen un centro de 
Investigación y Desarro­
llo sólo dos: Unión Feno-
sa y Génesis XXI. 

Génesis de capital 
cien por 
cien man-
chego ha 
e n c o n t r a ­
do en Cas-
t i l l a - L a 
M a n c h a 
un poten­
cial amplio 
con la 

revolución 
de las nue­

vas tecnologías y princi­
palmente en Albacete 
que posee una d e las 
mejores infraestructuras 
de fibra óptica del país, 
dijo Navarro, quien afir­
mó también que hablar 
de nuevas tecnologías en 
Castilla-La Mancha es 
difícil porque no es un 
segmento tradicional. 

;,' •< 1997 1998 '{! 1999 i \ 2000 i ' 2001 
• Ñ u ^ ' * * 

Sólo el 11,2% de los 
castellano-manchegos 

utiliza internet 
Según se recoge en el último EQM de 

octubre de 2000 a mayo de 2001 
REDACCIÓN 

C-LM 
Los ciudadanos de Casti­
lla-La Mancha son los 
que menos utilizan inter­
net, según se recoge en 
la segunda oleada del 
E s t u d i o 
General de 
M e d i o s 
(EGM) co­
r r e s p o n ­
diente a los 
meses de 
octubre de 
2000 y ma­
yo de 2001, 
e l a b o r a d a 
por la Aso­
ciación para la Investiga­
ción de Medios de Co­
municación. 

Este informe revela 
que sólo el 11,2% de los 
c a s t e l l a n o - m a n c h e g o s 
utiliza internet, muy . l e ­
jos -por ejemplo- de los 
habitantes de Cataluña y 
La Rioja que lideran este 
ranking, con un 24,8 y 
un 22,9%, respectiva­
mente. 

Después de Castilla-
La Mancha, Galicia y 
Aragón son las comuni­
dades autónomas con un 
menor grado de penetra­
ción de Internet, del 12 y 
el 13,5%, respectivamen­
te. 

A pesar de los malos 
datos referidos a Casti­
lla-La Mancha, en esta 
región se ha registrado 
un importante incremen­
to en el número de ínter-
nautas en los periodos 

Castilla'La 
Mancha es la 

comunidad 
autónoma con 
menor número 
de intemautas 

acumulados de octubre a 
mayo, en los últimos cin­
co años. 

Así, por ejemplo, en el 
citado periodo de 1997,. 
tan sólo un 1,7% de cas-

t e 11 a n o -
m a n c h e g o s 
n a v e g a b a n 
por la Red, 
p o r c e n t a j e 
que incluso 
d i s m i n u y ó 
al 1,2% en 
1998. 

Los datos 
del EGM re­
flejan que el 

punto de inflexión se en­
cuentra en 1999, ya que 
en ese año el grado de 
penetración de Internet 
se situaba en el 8,3%, 
más del doble que el re­
gistrado en el año ante­
rior. 

En relación al perfil 
del internauta español, 
los hombres siguen sien­
do.mayoría (61,1%), casi 
diez puntos por encima 
de los países con mayor 
número de usuarios, co­
mo es el caso de Estados 
Unidos. 

.. En el conjunto del te­
rritorio nacional, se ob­
serva una cierta estabili­
zación en el grado de 
utilización de internet, 
ya que entre los meses 
de abril y mayo de 2001 
la media se situó en el 
18,8%, el mismo porcen­
taje que entre febrero y 
marzo. 
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El hotel, de dos estr̂^̂^̂^̂  

Liébana, encuentro entre 
naturaleza y tradiciones 

El restaurante del establecimiento ofrece menú 
diario y platos a la carta de sabores tradicionales 

ALICIA SÁNCHEZ 

Trijueque (Guadalajara) 

Situado en la pequeña lo­
calidad de Trijueque, en 
el norte de la provincia 
alcarreña, se encuentra el 
hotel Liébana, a la entra­
da de la localidad, según 
se accede por la nacional 
Madrid-Barcelona. 

El establecimiento que 
dirige Milagros Germán 
del Monte, pone a dispo­
sición de sus huéspedes 
20 habitaciones, con una 
capacidad de 39 plazas. 
El hotel, de dos estrellas, 
ofrece comodidades a 
sus clientes como aparca­
miento, calefacción, ví­
deo, etc. 

Liébana, que se en­
cuentra a varios kilóme­
tros del pueblo, tiene 
buenas comunicaciones 
con el mismo, a través de 
un autobús que, conti­
nuadamente se acerca a 
la localidad a lo largo del 
día. 

Este enclave es idóneo 
para disfrutar de tran­
quilidad, con la posibili­
dad de, a la vez, poder 
introducirse en las cos­
tumbres del pueblo, que 
por su reducido número 
de habitantes, se presta a 
la comunicación e inte­
gración, según señalaba 
el gerente. ' 

En su visita, el turista 
entra en un territorio sal­
vaje, donde se recorren 
las abruptas tierras del 
noreste de Guadalajara 
con un sinfín de lugares 

.tMftji. 

^^¿"útMÍ 

• i ^ - ^ #*'4' \ . ' - . •• 

IL 
Desde el Hotel Liébana se puede parte de la Alcarria. En la imagen una vista desde Trijueque. 

de extraordinaria belleza 
que conservan en su to­
talidad un atractivo na­
tural. 

Este establecimiento, 
fronterizo en­
tre la Alcarria 
y la Sierra, 
poco poblado 
y cuyos lími­
tes marcan la 
trama más 
agreste del 
Tajo, está si­
tuado junto 

al río Tajo, 
donde no ha­
ce mucho aún descendía 
por estas aguas los míti­
cos "gancheros" que con­
ducían los troncos hasta 

la llanura. Hotel Liébana 
también ofrece a sus visi­
tantes el delicioso sabor 
de una cocina arraigada 
en la costumbre de la co-

m a r c a , 
donde el 
cordero es 
un manjar 
impresc in ­
dible en es­
ta cocina. 
Dotado con 
restaurante 
y cafetería, 

los precios 
del menú 

son de 1.500 pesetas al 
día, de 400 pesetas el de­
sayuno y de 3.900 pese­
tas la habitación doble. 

ha trancjivAidad 
del lugar y 

buenas 
comumcaciones le 
hacen óptimo para 
celebrar reuniones 

El hotel Liébana de Tri-' 
juequé, que también 
cuenta con servicio de 
aparcamiento, dispone 
de pequeños salones 
donde se pueden cele­
brar reuniones de un nú­
mero pequeño de miem­
bros, y que pueden dis­
frutar de las comodida­
des del hotel y de las 
bondades de la naturale­
za que rodea al estableci­
miento alcarreño. 

Hotel Liébana 
Ctra. Madrid-Barce­

lona, Km. 78.300 
Trijueque 

(Guadalajara) 
Telef. 949 32 00 65 

Tobarra (en la Imagen), tiene fiestas de Interés Turístico Nacional. 

Salones Goya, 
décadas al seirvicio 
de los banquetes 

estilo castellano^ 
para 400 personas 

El restaurante, de 
tiene una capacidad 

ALICIA SÁNCHEZ 

Tobarra (Albacete) 

Salones Goya de Tobarra, 
con varias décadas a dis­
posición de los clientes de 
Tobarra y su comarca, ofre­
ce un servicio de restau­
rante, que va más allá de la 
tradicional hostelería, dis­
poniendo de una capaci­
dad par* más -de 4flO co­
mensales para celebrar 
banquetes de bodas, co­
muniones, bautizos, así co­
mo cualquier otro acto de 
reunión de grandes di­
mensiones. 

El gerente de Salones 
Goya, Manuel Mato Martí­
nez, explicaba la larga ex­
periencia que llevaba en el 
negocio de la restauración, 
siendo este aspecto el que 
ofrece una mayor profesio-
nalidad a los servicios que 
presta. 

El menú que se ofrece a 
los comensales, que disfru­
tan de unas instalaciones 
típicamente castellanas, 
con toques de estilo mo­

dernistas, es muy diferen­
te, "ya qu§ tienen la op­
ción de elegir en un am­
plio catálogo, los sabores 
que desean contratar ,ppra 
la celebración de sus ban­
quetes", explicaba Manuel 
Mato Martínez. 

En Tobarra se disfrutan 
de varias fiestas a lo largo 
del año, una de ellas, la 

• - * i, 

Tamborrada de Tobarra, 
calificada incluso de Inte­
rés. Turístico Nacional. 
Además, acercarse a Toba­
rra el 16 de agosto es otra 
cita de especial interés pa­
ra degustar lós platos de 
Salones Goya, ya que coin­
cide con las fiestas locales 
de Tobarra. 

Los principales clientes 
son conocidos de la comar­
ca, que confían en la expe­
riencia del jestaurante pa­
ra celebrar reuniones. 

Salones Góya 
C/Avd. Irid, 7, 20 

Tobarra (Albacete) 
Telef. 967 32 52 80 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN 
FORMA DE PAGO 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 

P f f i O O A N U A L 8 . 0 0 0 pesetas 
I I Ta lAn b a n c a r i o 

t I G i r o o t r a n s f e r e n c i a 

I I D o m i c i l i a c i ó n b a n c a r i a 

NOTA: Esta suscripción tendrá carácter anuol^ salvo orden expresa en contra, sin lo cual quedará automáticamente renovada. 

Banco o Caja de Ahorros * 
Oficina 
Nonnbre dol titular » 
CIF/DNI 
Dirección 
Población Telf.: 

Firnna autorixada 

I DE CASTILLA-LA MANCHA m 

RECIBO BANCARIO 
Muy Señor m í o : Le ruego se s i rva ca rgar en m 
Cuen ta Corr iente / L ibreta de Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n j t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD OFICINA DJC NB CUENOA 

^ Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 
ECONOMÍA Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 

Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. . 
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• CONGRESO SOBRE 
SEGURIDAD 
TURÍSTICA 
Fecha: Del 31 de julio al 
8 de agosto. 
Sector: El sector hotelero 
e implicados en 
incentivar la 
seguridad. 
Lugar: Buenos Aires 
(Argentina) 

• NETANICA 
Fecha: Del 17 al 21 de 
julio 
Sector: Feria Interna­
cional de las Industrias 
Metalúrgicas, Mecánicas 
y Electrónicas 
Lugar: La Habana 
(Cuba) 

• CARIBBEAN EXPO 
2001 
Fecha: Del 27 al 29 de 
julio 
Sector: Todos los sectores 
en general 
Lugar: Londres 
(Inglaterra) 

•FERIA INTERNACIONAL 
DE LUANDA 
Fecha: Del 13 al 20 de 
julio. 
Sector: Multisectorial. 

A SUBVENCIÓN: para acciones de mejora de la formación 
profesional ocupacional y continua en Castilla-La Mancha 

Destinatarios: Empresas, entidades e instituciones o privadas que realicen las 
actividades previstas. Las acciones formativas van dirigidas a jóvenes menores 
de 25 años; personas mayores de 25 años amenazados de exclusión del merca­
do laboral o desempleo; personas ocupadas fimdamentalmente trabajadores de 
pequeñas y medianas empresas; formadores y gestores de formación profesio­
nal ocupacional. 
Requisitos exigidos: Las entidades beneficiarlas deberán acreditar su vincula­
ción con la actividad, el sector, territorios y /o colectivo a que se dirija el pro­
yecto. 
Criterios: Características de las entidades y equipos técnicos que desarrollen 
los proyectos; calidad y coherencia con la poh'tica de formación; calidad y cohe­
rencia de las acciones con los objetivos y resultados previstos y las metodologí­
as y herramientas empleadas. 
Unidad orgánica competente: D.G. Formación y Empleo 
Fin de plazo: 31 de diciembre del 2001 

A SUBVENCIÓN: para fomentar la forestación de tierras 
agrícolas 

Objeto: Regular ayudas para fomentar la forestación de tierras agrícolas como 
alternativa válida para su reutilización forestal y el cambio de uso de suelo agrí­
cola excedentario, así como frenar su degradación y contribuir a la lucha contra 
la erosión el régimen hidrológico. 
Destinatarios: Propietarios de tierras agrarias. 
Requisitos exigidos: Ser propietario de algún terreno y estar dedicado a la acti­
vidad agraria del mismo. No podrán acogerse las personas que sean beneficia­
rías del cese anticipado de la actividad agraria; serán susceptibles de forestación 
las tierras que no estén catastradas como forestales y hayan terüdo aprovecha­
miento agrícola o ganadero de forma regular desde 10 años antes de la solicitud. 
Unidad Orgánica Competente: D.G. Medio Natural 
Lugar de presentación: Las solicitudes podrán presentarse: en cualquier registro 
perteneciente a la Administración del Estado, a las de las Comunidades Autó­
nomas,-y a la dé aquellas Entidades Locales que hubieran suscrito el oportuno 
convenio. 

Ferias 

CUENCA 

XI FERIA INTERNACIONAL DEL AJO 

Fecha de celebración: 
Del 26 al 29 de julio 

Sector: 
Empresas relacionadas con la producción y 

la comercialización del ajo y maquinaria 
agrícola relacionada con el sector. 

Lugar: 
Las Pedroñeras 

(Cuenca) 
Organiza: 

Ayuntamiento de Las pedroñeras 
Plaza de la Constitución, 1 

Teléfono: 967 13 90 02 

MANZANARES 
(CIUDAD REAL) 

XLI FERIA REGIONAL DEL CAMPO Y 
NUESTRAS (FERCAN 2001) 

Fecha de celebración: 
Del 18 al 22 de julio 

SectonSector: 
Feria para profesionales de la agricultura, 

riegos, automoción, obras públicas, 
muestras y turismo. 

Lugar: 
Manzanares (Ciudad Real) 

Dirección: 
Recinto del Patronato Ferial 

Teléfono: 926 61 06 00 
Fax: 926 61 06 00 

• Libros 
EMPRESAS 

Guía práctica de 
los servicios 
bancariosl 

JUUO Río BARCENA 

PIRÁMIDE 

MADRID 

En este primer tomo se 
ofrece al lector una infor­
mación pormenorizado 
de algunos de los produc­
tos bancarios más utiliza­
dos en cuentas, medios de 
pago e instrumentos de 
ahorro, tanto para la 
empresa como para el 
particular. En la exposi­
ción de cada uno de ellos 
se estudian sus caracterís­
ticas formales, aunque 
siempre haciendo el 
máximo hincapié en la 
realidad diaria del pro­
ducto. Su análisis está 
ilustrado con múltiples 
ejemplos y tablas compa­
rativas que guiarán al lec­
tor para conseguir las 

mejores opciones en su 
contratación y nego­
ciación. Además, se 
incluyen las fórmulas, 
matemáticas utilizadas 
para los distintos cálcu­
los y un CD con un serie 
de plantillas de Micro­
soft Excel que permiten 
al usuario realizar cál­
culos complejos de 
forma cómoda y eficaz. 
Es una obra de consulla 
y referencia fundamen­
tal para cualquier usua­
rio de productos y servi­
cios bancarios, con inde­
pendencia de que la 
perspectiva desde la que 
aborde su lectura sea 
profesional o particular. 

EMPRESAS 

Giúa 
Riesgo Faís 

2001 
GROUPE COFACE 

DEUSTO 

BILBAO 

Esta Guía Riesgo País 2001 
es de interés para: Direc­
tores de empresa que han 

• Horario AVE 

GUIA 
RIESGO PAÍÉ 

de tomar decisiones de 
exportación, de lanza­
miento de proyectos o de 

inversión en naciones 
expuestas al riesgo país; 
responsables de riesgos y 
directivos internacionales 
de bancos o compañías de 
seguros y reaseguros, que 
actúan a título privado o 
por cuenta de Estados y 
de organismos financieros 
multilaterales; responsa­
bles de organismos públi­
cos afectados por el riesgo 
país; responsables de 
asuntos internacionales en 
organizaciones consulares 

y profesionales; consulto­
res y abogados especiali­
zados en negocios inter­
nacionales; investigadores 
y universitarios interesa­
dos en el riesgo país. El 
Grupo Coface, que ha ela­
borado este'libro, es líder 
mundial en seguros de 
crédito a la exportación, 
líder en Francia como 
fuente de información 
comercial y gestor de 
garantías públicas france­
sas. 
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Nombres propios 
Andrés Qómez Mora, 

Presidente de RQA 

El presidente de Caja Rural de Toledo, 
Andrés Gómez Mora, ha sido elegido, 
por mayoría de los miembros de su 
Consqo de Administración, nuevo pre­
sidente de RGA, Grupo asegurador de 
las Cajas Rurales. Andrés Gómez Mora, 
actual vicepresidente del Grupo, fue 
designado para ocupar durante los 

próximos cuatro años la presidencia de esta compañía 
en sustitución del hasta ahora máximo responsable, 
Luis de la Maza Garrido. 

Félix Solíst 
Pte. Qrujx) Félix SciUs 

Bodegas Félix Solis SA. de Valdepe­
ñas, cuya presidencia corre a cargo de 
Félix Solís, ha inaugurado hace esca­
sas semanas una nave de almacenaje 
cuya construcción se inició el pasado 
año y que tendrá una capacidad pcira 
15 mülones de botellas. En este pro­
yecto se hcín invertido 650 rrtíllones de 

pesetas, que se unirán al de ampliación de una nueva 
nave para embotellar los productos, con capacidad de 
100.000 unidades/hora la mayor de Europa. 

Jesús Barcenas, 
Pte, Ceoe'Cetjyme Ciudad Red 

El comité qecutivo de CEOE-CEPYME 
de Gudad Real, presidido por Jesús Bar­
cenas, ha analizado diversas cuestiones 
y proyectos de futuro de dicha organi­
zación empresarial. Entre los puntos es­
tudiados figuran un análisis pormenori­
zado de la negociación colectiva que se 
ha llevado a cabo este año. Se ha apro­

bado que la negociación del año 2002 se prepare con ma­
yor anticipo de tiempo. 

Jesús Alcarria, 
Coop, Comjyost de Setas Manchuela 

La cooperativa Compost de Setas Manchuela tiene pre­
visto montar en breve un laboratorio para investigar en 
todas aquellas cuestiones relacionadas con el cultivo de 
la seta, "ya que en estos momentos está muy poco ex­
plotado y ofrece un campo de investigación muy am­
plio", según afirmó el presidente de la cooperativa, Jesús 
Alcarria. La cooperativa se constituyó hace un año con el 
objetivo de fabricar y suministrar sustrato de setas para 
los 160 socios que la componen. 

Francisca Qarcía Ochoa, 
Soda de García Ochoa 

La fábrica García Ochoa de Sonseca (Toledo), cuya acti­
vidad en el sector de las prendas de pvmto comenzó ha­
ce medio siglo, ha recibido recientemente la visita del Mi­
nistro de Trabajo y Asuntos Sociales, Juan Carlos Apari­
cio. La firma, según una de las sodas, Francisca Garda 
Ochoa, ha obtenido el año pasado unos benefidos de 900 
millones de pesetas, experimentando'en los últimos ejer-
ddos unos incrementos medios en su volumen de nego­
cio de entre un 5 y un 10%. 

Mario Fernádez 

Responsable del Departamento Econónnico de Cecann 

^̂ Hemos intentado quitar las 
barreras a la innovación'' 

MóNiCA MORENO 

Toledo 

La Confederación de Em­
presarios de Castilla-La 
Mancha (Cecam) está lle­
vando a cabo desde el ve­
rano del año 1999 el pro­
grama de "Promoción de la 
participación de las em­
presas de Castilla-La 
Mancha en programas co­
munitarios de innova­
ción", centrándose en el V 
Programa Marco de la 
Unión Europea. Según el 
responsable del departa­
mento económico de la Ce­
cam, Mario Fernández, 
"los resultados de este pro­
grama en la región son 
muy importantes, pues 
aunque había estamentos 
que desconfiaban) al final 
hemos presentado a la Co­
misión Europea ocho pro­
yectos de innovación y de­
sarrollo, y ahora estamos 
a la espera de que nos con­
cedan alguno. Yo confio en 
que nos darán por lo me­
nos el 50% de los proyectos 
que presentamos". 
Pregunta.- ¿Qué es lo que 
pretendía la Cecam con 
este programa? 

Respuesta.- Con esta 
iniciativa, en la cual cola­
bora la Junta de Comuni­
dades de Castilla-La Man­
cha a través de las órdenes 
de irmovación, lo que he­
mos tratado de hacer es in­
culcar al empresario que el 
tema de la innovación no 
es tan difícil, que no esta­
ban solos, y que existen 
múltiples ayudas para po­
der realizar sus proyectos. 

R- ¿Existe inquietud 
innovadora en las empre­
sas de Castilla-La Man­
cha? 

R.- Por las visitas que 
hemos realizado a las em­
presas nos hemos llevado 
una sorpresa pues a pesar 
de que el tejido empresa­
rial en Castilla-La Mancha 
es pequeño, los procesos 
irmovadores están en la ca­
beza de todos los empresa­
rios. El problema que se 
daba es que existía y existe 

"Tanto los centros tecnológicos 
como la universidad tienen que 

ser un servicio de apoyo para 
el tejido empresarial" 

Con este 
programa hemos 

tratado de 
asesorar a las 
empresas para 
que inrwven 

En la imagen, Mario Fernández. 

desconocimiento por parte 
de las empresas para poder 
desarrollarlos, y enclavar­
los en los distintos progra­
mas de ayuda que hay a to­
dos los nive­
les. Nosotros 
hemos inten­
tado quitar 
las barreras a 
la innovación. 

P.- Supon­
go que el téi> 
mino innova­
ción todavía 
se entiende 
como algo di­
fícil y costoso. 

R.- Sí, cuando se hizo la 
visita con las empresas, lo 
que más decían es que tení­
an un proyecto pero no sa­
bían como ponerlo en prác­
tica. Para la mayoría el te­
ma de la innovación era co­
mo una nebulosa, cuando 
en realidad la innovación 
es todo aquello que sea no­
vedoso. No se puede que­
dar en algo fantasmal. 

Si la innovación es im­
portante para una empresa 
grande, para una pyme el 
efecto puede ser mucho 

beneficiosos para mas 
ellos. 

P.- Y la financiación, 
¿sigue siendo un proble­
ma? 

R.- Para todas 
las pymes es 
siempre un 
problema. En 
innovación se 
mezclan dos 
conceptos: po­
der llevar a ca­
bo el proyecto 
de I+D y dón­
de poder obte­
ner las ayudas 

para la financiación. Aun­
que si ellos tienen claro el 
proceso y el desarrollo, en 
muchos casos la finan­
ciación y la subvención no 
es lo más importante. De 
hecho, hay empresas que 
independientemente de si 
se les da la subvención del 
V Programa Marco, se fi­
nanciarán el proyecto. Lo 
importan es la idea y los 
contactos con las empresas 
europeas y los centros tec­
nológicos. 

P.- En el V Programa 
Marco se necesita la colabo-

radón de un centro tecnoló­
gico. ¿Cómo están estos or­
ganismos en la región? 

R.- Hay que potenciarlos 
y darlos capaddad de desa­
rrollo. La Cecam en el lU 
Pacto Industrial quenían)p5,(j_ 
que los centros tecnoló^cos ,.,i 
se adaptasen a las necesida­
des de la empresa. Y para 
que tenga repercusión de ca­
ra al empresario es necesa­
rio potendqrlos, integrarlos 

dentro de la cadena empre­
sarial. 

P.- La Universidad tam­
bién juega unpap^lfisRp^r, 
tante en la innovación ji)&l%^ 
empresas, pero en Castilla-^, 
La Mancha no existe esta co­
nexión. 

R.- Es derto, ahora el em­
presario no va a la universi­
dad ^at'a que le asesore en su 
proyecto, porque desconoce 
cuál es el trabajo en I+D que 
desarrolla ésta. Además la in-
vestigadón de la investiga-
dón no está enfocada. Tanto 
los centros tecrudógjqp? ^ 
mo la universidad tiener\.que 
ser un servido de apoyo pa­
ra el tejido empresarial de la 
región. 

R- ¿Va en aumento el in­
terés de las empresas por la 
investigadón? 

R.- El interés va en au­
mento. El crecimiento de la 
región se ha triplicadojpor 
encima de las ifegiones ob­
jetivo 1. Además desde el 
año 1994 se ha triplicado el 
gasto en I+D en Castila-La 
Mancha por parte de las 
empresas. Vamos crecien­
do por encima de la media 
nacional pero todavía esta­
mos por detrás, porque 
nos enganchamos al tren 
de la innovación un poco 
tarde. 

R- Estáis a la espera de 
que se aprueben los pro­
yectos en la Comisión Eu­
ropea. ¿A partir de ahora 
en qué vais a trabajar? 

R.- Estamos a la expec­
tativa de cómo se desarro­
llan los proyectos, y la in­
tención es dar continuidad 
a estos proyectos, en una 
siguiente fase. 
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