
ECONOM 
Año III. Número 109.150 Pesetas. 0,90 euros 

Luz verde 
para los 

presupuestos 
regionales del 
próximo año 
Las Cortes regionales han 
dado el visto bueno a los Pre­
supuestos de la región para 
el próximo año, que ascien­
den a 604.108 millones de pe­
setas. En el debate parlamen­
tario -que ha durado dos dí­
as- se han transado cinco en­
miendas. En estos acuerdos 
se ha aprobado que el Conse­
jo de Gobierno constituya 
una unidad integrada dentro 
de la Administración regio­
nal que se encargue de la ges­
tión de todas las actuaciones 
en materia de investigación 
científica, innovación y desa­
rrollo tecnológico. 
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;i.;Ĥ T:AMnnEO C0NCER1AX>0 Íé/2S^-^ A 30bWd 
C.ESTUDIOS CLM - FACULTAD DE LETRAS 

niílDAD REAL. 13071 CIUDAD REAL 

iSAS 
.A 

.,,yj-: 

•wm 
Del 22 al 28 de diciembre de 2000 

S E N O B L i E E L A B O R A R A '̂ g^PO francés de derivados lácteos, Senoble, que ha 
puesto la primera piedra de su fábrica en la localidad to­
ledana de Noblejas, elaborará, a partir de la primavera 
de 2002, en estas Instalaciones todos los productos blo 
que comercialice en toda Europa. „ , 
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EN NOBLEJAS SUS BIOS 
PARA TODA EUROPA 

Los casteUano^mcuicheg^^ 

El gasto por persona se 
va ralentizando este año 

El 22f5% de hs ingresos se dedica Entre abril y jurúo los hesitantes de 
a dimentoSf hehidas y tabaco la región consumieron más 

El gasto medio de los caste-
Uano-manchegos durante el 
tercer trimestre del año fue 
de 214.868 pesetas,un 6,69% 
menos que el trimestre an­

terior, de acuerdo con la En­
cuesta de Presupuestos Fa­
miliares hecha pública por 
el INE. Los castellano-man-
chegos son los terceros que 

menos gastan de España, 
44.000 pesetas por debajo 
de la media nacional. No 
obstante, en relación con el 
tercer trimestre del año an­

terior, el gasto por persona 
se ha incrementado en la 
Comunidad en un 9,75%, 
mientras que a nivel na­
cional fue de un 5%. 
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Enron Wind ha 
presentado su Plan 
de parques eólicos 

Telefónica prevé llegar 
a las 700.000 líneas 

^jas en el presente año 
La multinacional Enron 
Wind Corporación ha pre­
sentado en la Consejería 
de Industria y Trabajo de 
Castilla-La Mancha su 
Plan Industrial para la re­
gión, en el que se incluye 
la construcción de par­
ques eólicos en todas las 
provincias castellano-
manchegas. Actualmente, 

la citada Consejería ha ad­
judicado a esta multina­
cional 21 áreas de estudio 
para instalar parques eóli­
cos que tendrían una po­
tencia de 300 megawatios. 
Durante cinco años se rea­
lizarán pruebas y estudios 
en emplazamientos fija­
dos para ver la viabilidad 
de la iniciativa. 

Telefónica cuenta en Casti­
lla-La Mancha con 654.000 
líneas en servicio, pero an­
tes de acabar el año espera 
que haya unas 700.000. La 
competencia que le puedan 
ofrecer en nuestra región el 
resto de compañías que 
cuentan con licencia para 
ofrecer telefom'a fija no es 
muy importante, en la mer 

dida en que ni tan siquiera 
ofrecen datos regionales 
sobre su número de clien­
tes. Únicamente ONO en 
Albacete, donde ha desa­
rrollado una fuerte inver­
sión de más de 13.000 mi­
llones de pesetas, puede 
ofrecer alguna competen­
cia a Telefónica en esta pro­
vincia. 

II QUÉ ES NOTICIA 
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McDonald's invierte 265 
millones en Cuenca 

La cadena McDonald's ha abierto en Cuen­
ca el sexto restaurante que tiene funcionan­
do en estos rjnomentos en la región, al que 
seguirá la puesta en marcha de otro en Ta­
layera de la Reina (Toledo). La inversión re­
alizada en Cuenca ha sido de 265 millones. 

Bodegas Los Llanos factura 
este año 11,500 millones 

Bodegas Los Llanos facturará este ejercicio \ 
11.500 millones de pesetas, lo que represen-' 
ta un incremento del 15% respecto al mismo \ 
periodo del año anterior. Tanto en el 2000 i 
como en el próximo año esta Bodega se i 
plantea aumentar sus ventas en el exterior. \ 

Francisco de Lucas e Hyos SJL 
moderniza sus instalaciones 

La empresa guadalajareña Francisco de Lu­
cas e Hijos S.A. ha invertido en el presente 
año unos 300 millones de pesetas para la 
modernización de sus instalaciones aprove­
chando el traslado de su granja de huevos 
del casco de Móndejar a las afueras. 

Albacete se unirá a la Red 
de Empresas de Innovación 

El Ayuntamiento albaceteño ha comenza­
do los trámites para crear un Centro Euro­
peo de Empresas de Innovación (CEEI). En 
la región actualmente sólo existe un ente 
de estas características en Ciudad Real, 
que ha apoyado esta iniciativa albaceteña. 

Buena acogida del Plan de 
Tennalismo de la Junta 

En su primer año de actuación, la acogida de 
la iniciativa de termalismo dentro del Plan 
de Turismo Social de la Junta ha sido positi­
va. De hecho, las peticiones han duplicado 
la oferta de plazas en los balnearios de la re­
gión. 

Bancqfa compra un edifício 
de mil metros en Albacete 

Bancaja ha adquirido en la ciudad de Alba­
cete un edificio de mil metros cuadrados pa­
ra ampliar y mejorar sus instalaciones en la 
dirección de zona. Este edificio se encuentra 
en la calle Marqués de Molins y cuenta con 
entresuelo, planta baja y tres alturas. 
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Apostando 
por la región 
desde fuera 

Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

Resulta gratificante que las empresas que de­
ciden instalarse en la región tengan también su 
sede social en nuestra tierra. La multinacional 
fi-ancesa que esta semana pom'a la primera pie­
dra de sus instalaciones en la localidad toleda­
na de Noblejas ha decidido que su sede social 
estará ahí. Un buen ejemplo, que podrían se­
guir muchas empresas españolas que tienen 
sus centros de producción en la región caste-
Uano-manchega pero que luego tienen su sede 
social en Madrid. 

Por ese moHvo muchas veces, cuando se 
oft"ecen datos sobre exportaciones o sobre la 
dimensión de las empresas de la región nos 
encontramos con que hay desviaciones sobre 
lo que se dice que exportan o facturan las em­
presas de la comunidad autónoma y lo que, en 
realidad, sabemos todos que se elabora en el K-
iiüte geográfico de Castilla-La Mancha. 

Lo de domiciliarte tanto a rúvel particular 
como empresarial en un determinado lugar 
puede parecer, en principio, una anécdota 
aimque todos sabemos que fiene imas implica­
ciones económicas inmediatas a la hora de ha­
cer frente a los impuestos. Por eso, más allá del 
gesto que supone tener la sede social en Casti­
lla-La Mancha, también es de agradecer como 
una forma de mejorar el peso económico que 
tiene esta Comimidad en el total nacional. 

El empleo es otro de los factores que se ve 
rápidamente beneficiado por la implantación 
de una nueva actividad en una zona. En este 
caso, parece ser que serán unas 300 personas 
las que frabajarán en la nueva empresa que es­
tará a pleno funcionamiento en la primavera 
del año 2002. Trabajadores que, esperemos, se 
puedan buscar enfre los demandantes de un 
empleo de la región, puesto que esto también 
repercutirá en mejorar la situación económica 
de Castilla-La Mancha. 

La ubicación geográfica de Noblejas ha sido 
ima de las principales cuestiones que se ha te­
nido en cuenta por la multinacional a la hora 
de asentarse en nuesfra región. Este factor de 
localización tiene que ser muy bien aprove­
chado por los ayuntamientos de la comuiúdad 
autónoma, que deben pensar en la necesidad 
de disponer siempre de suelo indusfrial por lo 
que pueda venir. 

*Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

Las cámaras de comercio se 
preparan para el sigilo XXI 

J U A N A N T O N I O L E Ó N T R I V I Ñ O 

P R E S I D E N T E DEL C O N S E J O REGIONAL DE C Á M A R A S DE COMERCIO 

El año que ahora finaliza ha sido 
muy importante para el proceso 
de aeadón de una estructura re­
gional eficaz y moderna de las Cá­
maras de Comercio de Castilla-La 
Mancha, denominada Consejo 
Regional de Cámaras, al servido 
de las casi den mil empresas exis­
tentes en nuestra comunidad au­
tónoma. 

Este año 2000 que despide el 
siglo podrá pasar a la historia de 
nuestras Cámaras como aquel 
que vio crearse una pequeña in­
fraestructura regional que, ubica­
da en la sede toledana y con el de-
ddido apoyo de las Cámaras y de 
la administradón tuteJanle: la Jun­
ta de Comunidades, ponía las ba­
ses y hada andar los primeros 
proyectos de este modelo legio-
naL 

Cuando se han cumplido 22 años de 
nuestra Constitudón, que consagra plena­
mente el modelo autonómico, hora era de 
que tambiái aquí, en Castilla-La Mancha, 
estas institudones centenarias que son las 
Cámaras de Comerdo e Industria, plena­
mente arraigadas en cada una de las pro­
vincias, diesen paso a un modelo regional 
de fundonanüento en cumplimiento de sus 
obllgadones y demostrando su adaptadón 
a la nueva realidad. 

La reciente visita de los presidentes de 
las Cámaras al de la Junta de Comunidades 
para, entre otras cosas, solidtarle la aproba-
dón de una Ley regional de Cámaras, deja 
clara la voluntad de impulsar un marco es­
table de competencias al servido de la in­
dustria, el comerdo y por ende, del desa­
rrollo económico regional 

Como presidente de este primer Conse­
jo Regional de Cámaras de Comerdo de 
Castilla-La Mancha, ha sido para mí y para 
el resto de los presidentes camerales, una 
grata satisfacdón haber contribuido a im­
pulsar durante este año este Consejo, do­
tándole de personal cualificado, de una se­
de digna y de medios materiales para su 
fundonamiento. 

Debe recordar el gran apoyo y la asis­
tencia de representantes de todas las insti­
tudones regionales a la inauguradón, el pa­
sado mes de junio, de nuestras primera se­
de, enclavada en pleno casco histórico de 
Toledo. 

El comerdo exterior va a ser .una priori­
dad absoluta para este Consejo Regional, 
convencido de la gran importancia que las 

En la Imagen, Juan Antonio León Triviño. 

exportadones o las ventas fuera de nuestro 
país tienen cada día más para nuestras em­
presas. 

En este sentido, las Cámaras de CastíUa-
La Mancha debutaron como promotoras de 
acdones exteriores de nuesb-as empresas, 
en la pasada edidón del Salón Intemadonal 
de Alimentadón de París (SLAL), que contó 
con la asistencia del presidente regional Jo­
sé Bono, para visitar las más de 30 empresas 
regionales allí presentes. 

Además, las Cámaras han decidido co-

*'IMS Cámaras desean 
contar lo más pronto 

posible con un 
instrumento legal de 

fomento y coordinación 
de las exportaciones** 

ordinar la partidpadón de empresas de 
nuesha región en la próxima edidón de la 
feria de alimentadón ANUGA, una de las 
más importantes de Europa, que se celebra­
rá el otoño próximo en Alemania. 

Las Cámaras desean contar lo más 
pronto posible con un instrumento legal de 
fomento y coordinadón de las e)qx)rtado-
nes, a modo de instituto de comerdo exte­
rior, que reconociendo el papel preeminen­
te que en este campo vienen desempeñan­
do las Cámaras, desarrolle el marco norma­
tivo y competencia de actuadóa Dada la 
buena voluntad que en este campo tiene la 

Junta de Comunidades, el Con­
sejo de Cámaras espera que este 
instituto sea pronto una reali­
dad. 

Además, las Cámaras van a de­
sarrollar, en colaboradón con 
nuesbra universidad, un Master 
en Comerdo Exterior que dará 
comienzo el junio próximo y del 
que saldrán sólidos especialistas 
en materia tan necesaria para 
nuestro futuro comercial. 
La creadón de esta ventanilla ha 
sido tambiái durante este año 
una prioridad del Consejo Re­
gional, que ha estableado un 
modelo definitivo de fundona­
miento y sus presupuestos, así 
como desarrollado en colabora­
dón con el Consejo Superior de 
Cámaras, numerosos aspectos 

paralelos con el horizonte temporal de ac-
hiadón fijado para el año 2001. 

Esta ventanilla, que estaría ubicada en la 
sede toledana del Consejo, facilitará ía m-
mitadón administrativa para la puesta m 
marcha de nuevas empresas y numerosos 
servidos a los empresarios de la regióa 

Pero además, este Consejo Regional, ha 
suscrito en este año que finaliza, numerosos 
convenios que deben derivar en ventajas de 
ofertas de bienes y servidos para nuesh'as 
empresas, como el reden suscrito con Qja 
Castilla-La Mancha para crear una tarjeta 
de crédito-comerdo en condidones muy 
ventajosas para miles de empresarios. 

Además, en las próximas semanas se 
firmará otio convenio con la empresa infor­
mática Compaq, por el cual estaremos en 
condidones de ofrecer a las empresas de la 
región, nuevos equipos informáticos en 
condidones muy favorables. 

No quiero finalizar este artículo sin ha­
cer referencia a las gestiones desarrolladas 
para elaborar una base de datos sobre la 
existencia de suelo indusbial y ob-a sobre 
nuesb-a oferta exportadora, que deben dar 
Erutos en los próximos meses. 

En este final de siglo XX estamos 
viendo nacer y desarrollarse un nuevo 
modela de funcionamiento de nuestras 
centenarias Cámaras de Comercio, 
adaptado al modelo autonómico 
existente en toda España, pero sin per­
der su autonorm'a provincial e impulsa­
do por todos los hombres y mujeres 
que tenemos parcelas de resportóabili-
dad en ellas y al servicio de nuestros 
empresarios que nos lo demandan. 
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Bolsa 
La Bolsa ha experimen­
tado un espectacular rc-
troceso en esta última se­
mana, debido sobre todo 
a los malos resultados 
registrados por la econo­
mía norteamericana. 

El 

Dólar 
dólar ha perdido 

fuelle respecto al euro, 
ante las expectativas de 
que el diferencial entre 
los tipos de interés de 
EEUU y la zona euro se 
reduzcan más. 

Dólar 
El predo del petróleo 
ha caído hasta los 22,9 
dólares ante el aumen­
to de las reservas de los 
Estados Unidos y la 
creencia de que sobra 
crudo en el mercado. 

ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUBE La bajada de los precios de los car­
burantes que han llevado a cabo las 

principales compañías petrolíferas que operan en 
España, respondiendo así a la demanda de los di­
ferentes sectores afectados, que exigían que aque­
llas respondieran ante la bajada del precio del 
crudo en la misma proporción que cuando sube. 

B A J A ^^ debacle sufrida por la Bolsa española 
en los últimos días, pero especialmente 

el miércoles 20 de diciembre, cuando se registró el ma­
yor descenso en una sesión desde enero del pasado 
año. Los analistas no son muy optimistas de cara a las 
últimas jomadas del siglo y auguran malos momentos 
para los inversores. 

LA IMAGEN DE LA SEMANA 

LAS CORTES H A N APROBADO LOS PRESUPUESTOS DE LA REGIÓN PARA EL P R Ó X I M O A Ñ O . 
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MANUEL ROJO 
Director Gerente del grupo Arosa 

.gj; director gerente del grupo Agrosa y 
-presidente de la Asociación Española de 
Produclores de Semilla, Manuel Rojo, 
aboga por el fomento de las oleaginosas 
y leguminosas autóctonas como sustitu­
tos naturales de las harinas de carne de 
origen animal. 

JESÚS BARCENAS 
Presidente de Cecam 

El presidente de la Confederación Regio­
nal de Empresarios de Castilla-La Man­
cha (Cecam), Jesús Barcenas, ha hecho un 
balance del último año de la Confedera­
ción, en el que se destaca la formación, la 
prevención de riesgos laborales y la ex­
portación como ejes fundamentales. 

GLORIA GÓMEZ 
Responsable de Transgloar S.L. 

La empresa del sector del transporte 
Transgloar, S.L., cuya responsable es 
Gloria Gómez, ha sido la galardonada 
por la Junta directiva de la Confedera­
ción Provincial de Empresarios de Gua­
dalajara (Copeg) con el Premio "Em­
presa del año 2000". 
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El índice General de Producción 
Industrial creció un 1 ,3% en octubre 

El índice General de Producción Industrial (IPI) 
en Castilla-La Mancha durante el pasado mes de 
octubre ha experimentado un incremento del 
1,3% re.specto al mismo mes del año anterior. La 
tasa de la media de lo que va del año 2000 sobre 
la media del mismo periodo de 1999 se sitúa en el 
3%, caisi dos puntos porcentuales menos que el 
índice general a nivel nacional, que creció un 
4,9%. Castilla-La Mancha ocupa el undécimo lu­
gar por tasa de crecimiento del IPI respecto al 
mes de octubre del pasado año. 

M I M M COMILLAS" 
DANIEL BALLESTERO, DIREC­

TOR GENERAL DE TELECOMU­

NICACIONES DEL GOBIERNO 

REGIONAL: "Tenemos serias 
quejas sobre el despliegue como 
operador por cable al que se com­
prometió Telefónica en 1998 a 
desarrollar m la Comunidad en 
el concurso de demarcación". 

FRANCISCO DE LUCAS, GE­

RENTE DE FRANCISCO DE LUCAS 

E H:jos : "¡M aisis de las vacas 
locas nos está repercutiendo se­
riamente al sector avícola, ya que 
la carestía de las nuevas materias 
primas, entre ellas la soja, nos va 
a suponer unos incrementos en 
los costes de producción de entre 
un 5% y un 7%". 

JESÚS BARCENAS, PRESI­

DENTE DE LA CONFEDERACIÓN 

REGIONAL DE EMPRESARIOS DE 

CASTILLA-LA MANCHA: "El año 

que acaba puede considerarse 
muy positivo para la Confedera­
ción, pues hemos incrementado 
nuestros frentes de actuación y 
seguimos a la cabeza en lo que a 
defensa del desarrollo se refiere". 

JUAN ANTONIO LEÓN TRI-

viÑo, PRESIDENTE DE LA SO­

CIEDAD AEROPUERTO DE CIU­

DAD REAU "Estamos prepara­
dos para en 30 días ponernos a 
trabajar en el aeropuerto porque 
nosotros lo tenemos todo prepa­
rado y cuando digo todo, digo 
maquinaria para iniciar las 
obras, digo inversores y digo ac­
cionistas.". 

REVBTA DE PRENSA 
La calidad del trigo 
ha sido buena 

La Asociación Española de 
Técnicos Cerealistas presentó 
en Barcelona la encuesta de 
calidad de los trigos españo­
les de la cosecha de 20{X). La 
calidad de la cosecha ha sido 
buena en trigos duros, con al­
gún problema de granos ma­
culados y de calidad irregular 
en trigos blandos, aunque en 
general de calidad aceptable 
para los diversos usos. Las va­
riedades más representativas 
de trigos blancos son Marius, 
Soissons, Anza, Astral, Tremie 
y Pane 247. 

Revista de la Rural de Toledo 

La desconfianza : >. ' 
arraiga en los mercados 

Hay pocas dudas de que esta­
mos asistiendo en Estados Uni­
dos a un cambio de ciclo, cuya 
intensidad amenaza el conjun­
to de la coyuntura mundial. En 
términos agregados, el PIB 
americano ha crecido un 2,4 
por ciento en el tercer trimestre, 
la tasa más baja de los últimos 
cuatro años. Otros indicadores 
más recientes sugieren que la 
desaceleración se está profun­
dizando. Las ventas de coches, 
por hablar de un sector clave de 
la vieja economía, se han para­
do en seco. 

Expansión 
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LA COLUMNA 

LOS PROTAGONISTAS 
M ÓNICA M DRENO 

¡Atención! Se 
acerca 

el euro 

E l euro se está acer­
cando y con su 
mecanismo nos 

está atrapando. Aunque 
me haya salido un parea­
do, es la pura realidad, y 
en el próximo año nos 
tenemos que ir adaptando 
progresivamente. Dentro 
de un año por estas fechas 
quedarán pocos días para 
decir adiós a la peseta y 
estaremos, unos más que 
otros, nerviosos y confu­
sos porque no sabremos 
cómo funcionará, qué tal 
irá el cambio de pesetas a 
euros. Tenemos un perio­
do de convivencia, pero 
que más que ayudar posi­
blemente nos haga más 
lio. Pero sin duda alguna 
quienes mayores proble­
mas tendrán son los 
comerciantes y las empre­
sas. Ya incluso, señalaba 
en rueda de prensa, el 
presidente de los erripife-
sarios de Castilla-La Man­
cha , , , J f s i i s^ . Bs/ceí^as^, 
muchos proveedores fac­
turarán en euros a partir 
del uno de enero de 2001. 
Una buena medida, cuan­
to antes nos concience-
mos de que la muerte de 
la peseta está cerca, mejor. 
Todavía quedan muchos 
empresarios y comercian­
tes, sobre todo los peque­
ños, inmersos en la activi­
dad del día a día, que ven 
el euro como algo lejano. 
"Algún día llegará, ya me 
prepararé", dicen algu­
nos. Una mala mentali­
dad, que nos traerá más 
que un problema,^, 

I SENOBLE FIJA 
_ SU SEDE 
- SOCIAL EN 

TOLEDO 
El grupo francés de deriva­
dos lácteos, Senoble, tiene 
previsto elaborar en la loca­
lidad toledana de Noblejas 
todos los productos bio que 
comercialice en España, 
Portugal y Europa a partir 
de la primavera de 2002, 
cuando esté operativa la 
fábrica que ha comenzado a 
construir en este término 
municipal de Toledo. Al 
acto simbólico de puesta de 
la primera piedra de la fac­
toría tuvo lugar el pasado 
día 19 de diciembre y contó 
con la presencia de los pre­
sidentes de Senoble y el 
presidente de la Junta de 
Comimidades, José Bono. 

Cecam crea el departamento de 
Relaciones Intemacumales 

La formación, la prevención de 
riesgos laborales y la exporta-

^ción han sido las claves princi­
pales de la gestión de la Confe­
deración de Empresarios de Cas­
tilla-La Mancha (Cecam) en el 
año 2000. De hecho la preocupa­
ción por la globalización y el 
lugar que puede ocupar la 
región en la mundialización eco­
nómica ha hecho que la Cecam 
haya creado el Departamento de 
Relaciones Internacionales, que 
se pondrá en funcionamiento el 
próximo enero. "El año que 
acaba puede considerarse muy 
positivo para la Confederación, 
pues hemos incrementado nues­
tros frentes de actuación y segui­
mos a. la cabeza en lo que a 
defensa del desarrollo se refie-

ref,.v«atii«otñ'>§n la rueda de 
prensa del balance el presidente 
de la Cec^m, Jesús Barcenas. 
Entre los nuevos departamentos 
que se han constituido en la 
Confederación Empresarial, se 
encuentra el Departamento de 
Prevención de Riesgos Labora­
les, "que ha realizado una 
importante labor a favor de la 
reducción de la siniestralidad en 
la región", añadió Barcenas. 
Otro de los aspectos destacados 
ha sido el de las Relaciones 
Laborales pues la Cecam ha rea­
lizado la negociación de la prác­
tica totalidad de los convenios 
colectivos (un 90%) con muy 
pocas incidencias y según Barce­
nas, discurriendo siempre por 
los cauces de la normalidad. 

La inflación ralentiza el gasto 
de los castellano-manchegos 

Los consumidores castellano-
manchegos están notando más 
que-, pt rp,s, C,Q\ ., njlesiaceíf ijóp. ,ideL 
ritmo de crecimiento de la eco­
nomía española a lo largo del 
presente año, perjudicada por 
una inflación galopante. Según 
se recoge en la Encuesta Conti­
nua de Presupuestos Familiares 
del Instituto Nacional de Esta­
dística (INE) el gasto medio por 
persona en Castilla-La Mancha 
durante el tercer trimestre 
ascendió a 214.868 pesetas, lo 
que supone un descenso del 
6,69% respecto al trimestre ante­
rior y prácticamente la misma 
cantidad que en los tres prime­
ros meses de 2000. En el resto 
del territorio nacional el nivel 
de consumo experimentó un 

ligero incremento -del 2,8%- en 
relación al trimestre a n t ^ p r . 
LWi,h#l?Í!li*Pt^ í^.c^.Pí^tilla-La 
Mancha son los terceros que 
menos gastan de España (44.000 
pesetas por debajo de la media 
nacional), supe rando única­
mente en este capítulo a sus 
homólogos de Murcia y Extre­
madura. A pesar de este retroce­
so, la encuesta del INE refleja 
que la situación económica 
actual sigue siendo buena en 
términos generales, ya que el 
gasto medio por persona en la 
comunidad castellano-manche-
ga se ha incrementado en un 
9,75% con respecto al mismo 
periodo del año anterior, mien­
tras que a nivel nacional lo hizo 
en un 5%. 

ALDIA 
Anticorrupción estudia 

acciones penales por el lino 

La Fiscalía Anticorrupción ha comunicado a la Comisión 
Europea que estudia acciones penales por la supuesta 
existencia de un fraude generalizado en la aplicación en 
España del régimen de ayudas comunitarias en el sector 
del lino textil. La Fiscalía señala que los primeros infor­
mes están relacionados con Castilla-La Mancha, Extre­
madura y Castilla y León. Por su parte, el Gobierno regio­
nal de Castilla-La Mancha considera que, habría que 
pedir responsabilidades a aquellos que durante meses 
han descalificado las acciones que inició el Gobierno 
regional para determinar la transparencia de las ayudas. 

CCM inaugura ^^Memoria y 
Modernidad*' en Madrid 

Caja Castilla-La Mancha, al finalizar el presente Siglo XX, 
ha querido rendir un homenaje a los Artistas que han deja­

do su impronta en las bellas artes, 
encontrado en estas tierras, a la 
par castellanas y manchegas, una 
inacabada e inacabable fuente de 
inspiración y un estímulo constan­
te para su creatividad y hacer 

artístico a través del siglo que nos ocupa. Así, CCM inau­
guraba la exposición antológica "Memoria y modernidad. 
Arte y Artistas del siglo XX en Castilla-La Mancha" en el 
Centro Cultural Conde Duque de Madrid. 

Caja Quadalajara contabiliza 
93 •000 mülones de balance 

La Asamblea de Caja Guadalajara, celebrada reciente­
mente, dio cuenta del balance de la entidad, con datos 
a mes de octubre. Este balance se ha situado en 93.000 
millones de pesetas, lo que supone un_ crecimiento del 
10% de enero a octubre. Respecto a los recursos capta­
dos de clientes, a 31 de octubre, ascendían a unos 81.000 
millones, cifra a la que habría que añadir el importe de 
los fondos de inversión y la. cesión de pagarés de la 
empresa, elevándose así los recursos totales adminis­
trados hasta aproximadamente 87.000 millones de 
pesetas. 
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El resto de compañías cqn̂ l̂̂ ^ 

Telefónica cuenta en la región 
con 654.009 líneas en servicio 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

La telefonía fija en Castilla-
La Mancha está representa­
da con un claro liderazgo 
de Telefónica con un total 
de 654.009 líneas en servi­
cio, según los últimos da­
tos disponibles de la com­
pañía, aunque 
prevén alcan­
zar las 700.000 
al cierre del 
presente ejer­
cicio. El grado 
de penetra-

• ' ción de línea 
por 100 habi­
tantes ronda el 
50% en Casti­
lla-La Man-

•i<éhc?.iT> 'íiJ'"ími"'i ''"> nr.;-ri 

hj-Hiiug}.>t-e9l!ó acJctoirtjJílníJfé' 
con la Licencia Bl (más de 
una veintena) -licencia que 
posibilita operar con telefo­
nía fija en cual-

'•''''• quier parte del 
territorio espa­
ñol-, no han 
apostado aún 
de una forma 
c o n t u n d e n t e 
por el territorio 
c a s t e l l a n o -
manchego. Se­
gún fuentes de 
Telefónica "en 
Castilla-La Mancha la corri-
petencia que existe con las 
demás compañías de tele­
fonía fija no es representati­
va aún, excepto ONO en 
Albacete". La expligación, 
según fuentes consultadas, 
es la baja densidad pobla-
cional de la Comunidad y 
su gran extensión. 

ONO, adjudicataria del 
concurso de demarcación 
por cable en Albacete en 

• 1998 (junto con Telefónica), 
ha realizado desde enton­
ces inversiones en Albacete 
por un valor superior a los 
de 13.000 millones de pese­
tas, según fuentes de la em­
presa. A través de su red de 
telecomunicación por cable 
(fibra óptica que permite la 
transmisión de datos para 

Tan sólo ONO se ha implantado en Albacete con una 
fuerte inversión de más de 13,000 millones de pesetas 

telefonía fija, televisión, in­
ternet...) ONO Albacete es 
la única empresa privada 
que ha apostado con fuer­
tes inversiones en la red de 
fibra óptica o coaxial en 

Cas t i l l a -La 
Mancha, que 
permite el 
d e s a r r o l l o , 
entre otras 
materias, de 
la telefonía 
fija. 
Las restantes 

Aló en la región 
no supera el 

2,5% déla cuota 
de mercado que 
ostenta a nivel 

nacionaL 

Telecom 

en 

c o m p a ñ í a s 
de telecomu­
n i c a c i o n e s , 

con' ficericia Bl, están di-
ve'rSrifieíifMdti-'«'a'-i«eí^a dór • 
hacia el de las plataformas 
de servicio en internet, re­
des privadas virtuales, 

tiendas vir­
tuales, tele­
fonía móvil, 
etc. Tal es 
así que, en 
móviles, la 
cuota de 
mercado de 
Airtel en 
Castilla-La 
Mancha es 
de un 39% 

poco más de un 10% de la 
que alcanza Telefónica mó­
viles con 267.000 usuarios. 

Por otro lado, en Casti­
lla-La Mancha Telefónica 

Las nuevas compañías con Licencia Bl no despegan en telefonía fija en la Comunidad. 

cuenta con un total de tros de redes troncales y lo- se comprometió Telefónica 

Castilla'lM 
yiancWa prevé 
invertir más de 
7.000 millones 

cable 

2.273 cabinas telefónicas 
(420 en Albacete, 644 en 
Ciudad Real, 212 en Cuen­
ca, 248 en Guadalajara y 
740 en Toledo). 

Por hacer una compara­
ción entre la presencia de 
Telefónica y las nuevas 
compañías de telefonía fija 
en Castilla-La Mancha, la 
primera tiene un total de 
36.663 kilómetros de fibra 
óptica desplegados en él 
territorio regional mientras 
que otras, como Aló, prevé 
alcanzar en el 2001 a nivel 
nacional los 5.960 kilóme-

cales. La cuota de mercado 
de Aló a nivel nacional es 
de un 2,5%, una cuota "su­
perior a la que cuenta en 
Castilla-La Mancha", el 
responsable de Comunica­
ción de Aló, Juan Carlos 
Milena. 

Respecto al desarrollo 
de la fibra óptica en Casti­
lla-La Mancha el director 
de Telecomunicaciones del 
Gobierno regional, Daniel 
Ballestero, afirmaba 'que 
"tenemos serias quejas so­
bre el despliegue como 
operador por cable al que 

::^:iJM^ss^i^^^^^?^:izmis!i^^mimi^¡T;aT:. 

1 PROVINCIA 

• ALBACETE 

CIUDAD REAL 

CUENCA 

GUADALAJARA 

TOLEDO 

C-LM 

Líneas RTD 20001 Líneas RTD 1999 

136.154 

170.770 

64.830 

80.224 

202.031 

íbM.WB 

132.681 

167.005 

63.654 

77.904 

127.663 

SI&8.9CI7 

Líneas RDSI 

3.473 

3.765 

1.176 

2.340 

. 4:368 

15.122 

^líente: Telefónica España 

' .mk' 

en 1998 a desarrollar en la 
Comunidad en el concurso 
de demarcación". A través 
de este compromiso, cuyo 
plazo vence en el 2002, la 
compañía tiene que desple­
gar en Castilla-La Mancha 
cable coaxial en los núcleos 
de más de 40.000 habitan­
tes con un despliegue del 
80% de los hogares de di­
chos municipios. 

Para fomentar el desa-
'l-rollb d d cable, que poten­
ciaría 'lá- telefonía' fija' de un 
lado y la transmisión de 
datos por internet, televi­
sión etc, por otro, el Go­
bierno regional creaba re­
cientemente la empresa Te­
lecom Castilla-La Mancha 
con un capital social de 80 
millones de pesetas. Esta 
empresa, en la que ya se 
han interesado para parti­
cipar sociedades del sector 
de las telecomunicaciones 
y operadores generalistas, 
prevé llegar a realizar a 
partir del 2001 inversiones 
superiores a los 7.000 mi­
llones de pesetas y en una 
segunda fase contar con un 
capital social de 1.5(X) mi-

' llonés de péselas. 

Telefónica 
invertirá 

2.000 millones 
en Toledo 

El Centro de Super­
visión y Calidad que 
Telefónica ha insta­
lado en Toledo hace 
poco más de un año 
tiene como misión 
verificar la satisfac­
ción de los clientes 
de todo el territorio 
nacional con las ac­
tuaciones relativas a 
instalaciones y a la 
resolución de averí­
as. En el año 2001, 
con inversiones cer­
canas a los 2.000 mi­
llones de pesetas, es­
tá previsto continuar 
esta labor con la im­
plantación del pro­
yecto Seis Sigma 
que supone un paso 
más para ofrecerá 
los clientes las más 
altas cotas de servi­
cio y atención. • 
La actividad de este 
centro se inició en el 
año 1999 y es ahora 
cuando se ha conso­
lidado como el prin­
cipal motor hacia la 
calidad total de los 
servicios de atención 
al cliente de Telefó­
nica. 

Este proyecto, para 
que el Telefónica 
cuenta con la colabo­
ración de la consul­
tora Juran Institute, 
permitirá reducir los 
defectos de los pro-
cesó's'ríastá iin límite 
de tan sólo un 3,4 
por millón, lo que se 
traducirá en un con­
siderable ahorro de 
costes y un aumento 
de calidad de aten­
ción al cliente. 
La gestión de cali­
dad de Telefónica se 
inició en 1991 con el 
lanzamiento del Pro­
yecto de Empresa de 
Calidad Total que 
dio lugar a un proce­
so de certificación. 
En las instalaciones 
de Toledo se encuen­
tran trabajando en la 
actualidad en tomo a 
40 personas. 
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El franquiciado, José^^^^^ 

McDonald's invierte 265 
millones en Cuenca 

El local se ha instalado en una parcela de 1,800 m^ 
y tiene un aparcamiento para 40 vehículos 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La cadena McDonald's ha a-
bierto en Cuenca el sexto res­
taurante que tiene funcio­
nando en estos momentos en 
la región, al que seguirá la 
puesta en marcha de otro 
nuevo establecimiento en la 
primavera de 2001 en Talave-
ra de la Reina. Se trata de un 
restaurante franquiciado cu­
ya apertura ha supuesto una 
inversión de en tomo a 265 
millones de pesetas. 

Del total de la inversión 
unos 80 millones de pesetas 
los ha aportado la familia de 
José Antonio Criado, el fran­
quiciado del restaurante con­
quense, que según explicaba 
en la presentación del esta­
blecimiento espera poder re­
cuperar cuando hayan trans­
currido siete años de funcio­
namiento, aunque espera 
que comience £| ser rentable a 
partir del tercer año. 

La experiencia apunta a 
que todos los restaurantes 
Me Donald's empiezan a ser 
rentables a partir del tercer 
año de su puesta en funcio­
namiento; por lo tanto se tra­
ta de una inversión a largo 
plazo ya que se sabe que en 
los tres primeros años no se 
obtiene rentabilidad y que es 
a partir del tercero cuando 
empieza a obtenerse señala­
ba Criado, porque primero 
hay que implantarse en la co­
munidad, hacer que los habi­
tantes de la ciudad conozcan 
el establecimiento y se gene­
re en éstos la confianza nece 
saria. 

En este sentido, afirmaba 
que Cuenca es una ciudad 
perfecta para poner en este 
momento un restaurante Me 
Donald's, ya que es una ciu­
dad con una proyección im­
portante en la que hasta aho­
ra no había un restaurante de 
este tipo. Estas circunstancias 
hicieron decidirse al franqui­
ciado y su familia a abrir este 
establecimiento en la capital 
conquense y a pesar de que 
como toda aventura empre­
sarial entraña cierto riesgo y 
cierta incertidumbre, tienen 
mucha confianza en el pro­
yecto, porque están conven­
cidos que la capital conquen­
se es idónea para poner un 
negocio de este tipo. 

En la imagen; vista panorónicaide lafachada del restaurante que abrió sus puertas el15 de diciembre. 

El establecimiento de 
Cuenca es del tipo chalet-res­
taurante (free-stander) con 
terraza exterior; un tipo de 
construcción modular que 
Me Donald's España comen­
zó a implantar en 1997, que 
permite destacadas reduccio­
nes de costes y el acorta­
miento del tiempo necesario 
para iniciar la 
actividad. El lo­
cal se ha instala­
do en una parce­
la de 1.800 me­
tros cuadrados, 
en la que se ha 
construido tam­
bién un aparca­
miento para 40 
vehículos. 

Además, al i-
gual que ocurre con otros es­
tablecimientos de este tipo, 
cuenta con un servicio "M-
cAuto", que permite a los 
clientes hacer y recibir sus 
pedidos sin bajarse de su au­
tomóvil y con una instala­
ción independiente denomi­
nada "Play Place", que es un 
gran 

espacio de ocio diseñado 
para el público infantil. Entre 
todas estas áreas, el local 
cuenta con 310 asientos para 
comensales. 

El restaurante tiene una 
plantilla de 40 empleados, en 
su totalidad de Cuenca y 

Toáoslos 
restaurantes de la 
cadena empiezan 
a ser rentables a 

contratados todos en las ofi­
cinas del'INEM con tin con­
trato indefinido. Criado ase­
guraba que "se ha apostado 
por la gente, porque el perso­
nal es nuestro activo más im­
portante". Por ello, han teni­
do un periodo de formación, 
-que en algunos casos ha si­
do de más de un mes y en o-

tros de entre 
15 y 20 días-
, en restau­
rantes Me 
Donald's de 
Ciudad Re­
al, Albacete 
y Madrid, a 
fin de que 
cogieran ex-
periencia. 
No se ha 

buscado a personas con ex­
periencia en el sector hostele­
ro porque el perfil de emple­
ados de McDonald's no re­
quiere que tientan una expe­
riencia previa, si bien se han 
seleccionado trabajadores 
con perfiles distintos en 
cuanto al nivel de estudios, 
para ocupar las categorías de 
encargado y personal de e-
quipo. 

A su vez, todos los contra­
tos del personal de equipo 
están diseñados para que tra­
bajen en jomada parcial, lo 
que permite que desarrollen 
otra actividad y puedan 

partir del tercer 
año 

complementar su actividad 
laboral- con 'lá-réalizatiórt'dié" 
estudios o incluso con otros 
trabajos. 

Además los empleados 
disponen de lo que se deno­
mina "cuaderno de peticio­
nes", medi£inte el que pue­
den hacer las solicitudes para 
adaptar sus horarios en el ca­
so de que lo necesiten. 

El restaurante de Cuenca 
es el sexto que la cadena Me 
Donald's abre en Castilla-La 
Mancha, donde ya tiene en 
funcionamiento estableci­
mientos en Albacete, Toledo, 
Guadalajara, PuertoUano y 
Ciudad Real, en tanto que es­
pera abrir en la primavera de 
2001 otro más en Talavera de 
la Reina, según anunciaba en 
la inauguración el responsa­
ble de Operaciones de la re­
gión centro-norte de McDo­
nald's España, Jesús Lacasa. 

Asimismo, explicaba que 
la cadena está estudiando la 
posibilidad de abrir restau­
rantes en otros municipios 
de la región a medio y largo 
plazo otros. De momento se 
están realizando estudios en 
varios lugares de la región y 
analizando las posibilidades 
de poner en marcha nuevos 
establecimientos, que en 
principio deben estar en lu­
gares que tengan entre 40.000 
y 50.000 habitantes. 

Los establecimientos hosteleros son clientes de la empresa. 

La Coop. San 
Juan fabiica 900 
sillas semanales 

Los proyectos son comprar rriaqidnaria 
para aumentar el rendimiento 

MóNicA MORENO 

Albacete 
La Cooperativa Indus­
trial San Juan, ubicada 
en la localidad albace-
tensede La GinSta, íabri-">n""l '5 ' pé^^ f l a^ / ' d^ fós^ 

^cari'i<Hds90(>sillás'séma-'--*'tiu(í>s!ds'-feeil4!^i(*^'5«fó^ 
nales, que distribueyen proyectos de futuro pa­

rí ucen, por ser las más 
baratas, son las de cho­
po, que procede de Le­
ón. 

En la empresa traba-

por todo el territorio na­
cional, aunque hace u-
nos años también se ex­
portaban a países de la 
Unión Euro­
p e a . " A n t e s 
este tipo de 
sillas sólo se 
e n c o n t r a b a 
en España 
pero con el 
tiempo tam­
bién han a-
p r e n d i d o 
los france­
ses y los bel­
gas, por lo que a 
clientes del exterior no 
les interesa, por el pre­
cio, comprarla en Espa­
ña", comenta el gerente 
y uno de los socios de la 
Cooperativa San Juan, 
Cristóbal Herreros. 

El tipo de sillas que 
fabrica esta empresa al-
bacetense se encuentran 
en bares, apartamentos 
turísticos, e tc . . También 
elaboran mesas, funda­
mentalmente las conoci­
das como "mesas cami­
llas", con una produc­
ción semanal de 1.500. 
Los productos pueden 
ser de chopo, pino y ha­
ya. Las que más se pro-

También 
fabrican "mesas 

camiüas^^ 
alcanzando las 

1.500 ala 
semana 

los 

san por la compra de 
maquinaria para mejo­
rar el rendimiento. "To-' 
davía no tenemos fecha'-' 

para la com­
pra de má­
quinas ya que 
depende de 
las oportuni­
dades que 
nos ofrez­
can", señala 
Cristóbal He­
rreros. 

La competen­
cia en San 

Clemente en la produc­
ción de sillas es muy 
grande, ya que son 18 
las fábricas que elaboran 
sillas, aunque según el 
gerente de la Cooperati­
va San Juan, "hay mer­
cado para todos, pero 
hay que ajusfar mucho 
el precio". 

El ejercicio del año 2000 
ha sido normal para la em­
presa que se constituyó ha­
ce 26 años pues han logra­
do mantener la clientela, 
por lo que al finalizar el e-
jercicio, dentro de pocos dí­
as, "esperamos que se man­
tenga el volumen de factu­
ración o se incremente leve­
mente". 
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El volumen de negocio de la emprê ^ 

Bodegas Los Llanos ha facturado 
11.500 millones en el 2000 

ÁNGELES S. INFANTES 

Ciudad Real 

La empresa Cosecheros 
Abastecedores S.A., de 
la que los vinos que pro­
duce Bodegas Los Lla­
nos son el principal pro­
ducto, ha realizado un 
balance del año 2000, en 
lo que a facturación y 
e x p o r t a c i ó n 
se refiere. La 
firma ha des­
tacado que 
en este año 
" r e g u l a r " 
para el 
m u n d o del 
vino han 
c o n s e g u i d o 
i m p o r t a n t e s 
r e s u l t a d o s 
económicos y un impor­
tante incremento en la 
exportación de sus pro­
ductos al exterior. 

Liís ciíras hablan por 

Para acometer su salida al exterior, ha decidido ampliar sus 
instalaciones en 50*000 metros cuadrados 

ra que ha acometido la 
bodega durante el año 
2000 y que continuará en 
el 2001 es la exportación 
de sus vinos al exterior. 

La presentación de 
Bodegas Los Llanos en 

los mer-
c a d o s 
i n t e r n a ­
c i o n a l e s 
h a 
s u p u e s t o 
que esta 
b o d e g a 
ya venda 
sus cal­
dos en 25 
países del 

mundo , consolidándose 
en prácticamente todos 
los países de la Unión 
Europea, y abr iendo 
mercado en los países 

sí mismas,, BiQdegasLps.iudel Este y pmelrjjercaclQ-' 

La Bodega vende 
sus caldos en 25 

países del 
mundo, 

consolidándose en 
toda la U.E. 

Llanos ha facturado en 
este ejercicio 11.500 
millones de pesetas con 
la venta de sus caldos, lo 
que supone un incre­
mento del 15% con res­
pecto a la facturación 
del año 99. Estas cifras 
evidencian la consolida­
ción de una de las bode­
gas con más prestigio y 
más trayectoria de la 
Denominación de Ori­
gen Valdepeñas. 

La facturación ha cre­
cido de forma importan­
te pero la gran asignatu-

de América del Sur. Para 
acometer su salida al 
exterior. Bodegas Los 
Llanos ha dec id ido 
ampl iar sus instalacio­
nes, por lo que han com­
p r a d o a l rededor de 
50.000 metros cuadrados 
de terreno para ampliar 
las instalaciones de Val­
depeñas, con lo que lle­
gan a un montante de 
cerca de 170.000 metros 
cuadrados , para la 
ampliación de instala­
ciones y garant izar el 
mercado vitivinícola. 

Bodegas Los Llanos esperan alcanzar las 30.000 k>arricas de roble 

La invers ión también que ya está al 80% de su 

se han d i spa rado este 
año en Bodegas Los Lla­
nos. Se han inver t ido 

..cerca ,d^ ,3.00, i?iilljqii.es, cjje, 
pesetas para maquinaria 
e instalacio­
nes de pues­
ta en mar­
cha, encami­
nadas a ace­
lerar la 
entrada de la 
uva y selec­
cionar la 
calidad de la 
misma. Asi­
mismo, se ha 
consolidado el funciona­
miento de la segunda 
línea de embote l lado 
que se abrió en 1999 y 

Esteañohan 

producción. 
Pero las inversiones 

para el año 2001 también 
estáivpreyjstgs y<i,que se 
espera que - se amplíen 

los alma-

invertido 300 

cenes y 
abrir una 
t e r c e r a 
línea de 
embotella­
do. Bode­
gas Los 
L l a n o s 
s u p o n e n 
el 45% de 
la activi­

dad empresar ia l de 
Cosecheros Abastecedo­
res S.A. y por tanto se 
espera que esta bodega 

míüones de pesetas 
enmocfuinariae 
instalaciones de 

puesta en marcha 

americano para vinos de calidad. 

siga creciendo y abrien­
do una tercera línea de 

--embotel lado con la que 
se alcanzarían las 40.000 

. Jbptellas/J\qra y las 
30.000 barricas de roble 
americano, a fin de 
garantizar los vinos de 
alta calidad. 

En la última campaña 
de vendimia se alcanza­
ron los 55 millones de 
kilos de uva, lo que 
supone un 40% más que 
el año anterior. Por tanto 
esta bodega se plantea 
seguir inc rementando 
instalaciones la mismo 
tiempo que se abre cami­
no en el mercado inter­
nacional de forma verti­
ginosa. . 

La constitución 
de empresas 
sube hasta 

noviembre un 
4,94% 

REDACIÓN 

C-LM 

El número de empresas 
constituidas en Castilla-La 
Mancha en los once prime­
ros meses del año 2000 ha 
subido, según datos recogi­
dos por Informa S.A., un 
4,94%. Entre enero y 
noviembre de este ejercicio 
se han creado en la región 
3.332 empresas. 

En un año, de noviem­
bre del 99 hasta noviembre 
de 2000, las empresas cons­
tituidas han aumentado en 
un 21,43%. 

En cuanto a las disolu­
ciones en lo que va de año 
éstas han descendido en un 
14% con respecto al mismo 
periodo del año anterior. En 
números absolutos han 
bajado en 238 sociedades. 

Asimismo destacan en lo 
que va de año las fusiones, 
que se han incrementado en 
Un 133%, pues se ha jjasádo 
de las 6 que se registraron 
en el mismo periodo en el 
99, a las 14 que se han pro­
ducido este ejercicio. 

A nivel nacional la base 
de datos Informa recoge un 
total de 107.564 constitucio­
nes de nuevas empresas 
desde enero hasta noviem­
bre, lo que supone un incre­
mento del 7,2% con respec­
to a la cantidad del año 
anterior. La disoluciones 
han crecido un 29% con un 
total de 14.578, y las fusio­
nes aumentan un 17,8%, 
registrándose un total de 
1.740 en el periodo estudia­
do. 

NAVES PREFABRICADAS 
G A N A D E R A S , I N D U S T R I A L E S , C O M E R C I A L E S 

V I G A S D E L T A canto variable 
V I G A S I T A L V A N naves planas 
V I G A S DE C A R G A 
P I L A R E S , M É N S U L A S 
C O R R E A S 

VIGA H, P O R T A C A N A L O N 
P A N E L E S C E R R A M I E N T O 
P L A C A S A L V E O L A R E S 
V I G U E T A S T S - D T 

Visite nuestra página web 

http: //www.vanguard.es 

O T R O S P R O D U C T O S 
ADOQUINES 
TERRAZOS 
MOBILIARIO URBANO 
OBRAS PUBLICAS 
FACHADAS 
FORJADOS 
SEPULTURAS 
CUBIERTAS 

V^NGU/VRD 
PREFABRK AI)OS P.\R\ CONSTRl CCION ^ l'RB.AMSMO 

TFNS. : 9L 411 47 97 / 91. 564 40 37 
FAX: 91. 411 71 59 

(Fábricas: C.Real, Toledo, Albacete, Cuenca) 
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El objetivo es mejorar e 

Union Penosa inveitim en 
Ciudad Real un 6,4% más 

ÁNGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

La compañía eléctrica U-
nión Penosa ha realizado 
ya sus previsiones de in­
versión para el año 2001. 
El p róximo año esta 
compañía eléctrica espe­
ra invertir en la provin­
cia de Ciudad Real 1.400 
millones de pesetas, lo 
que supone un incre­
mento de 85 millones de 
pesetas (un 6,4% más), 
en el que se invirtieron 
1.315 millones. 

Unión Penosa incre­
menta de esta forma sig­
nificativamente su inver­
sión para el p róximo 
2001, para conseguir 
fundamenta lmente una 
mejora del suministro e-
léctrico en esta provin­
cia. En el año 2000 las 
pr incipales inversiones 
se han cent rado en el 

1''̂  Tiírtáliiftifeftttí-tí'e una-esta­
ción eléctrica para la zo­
na de los Montes de To-

• ' ' ' l^tfó:' lá' éátaéióñ' dWl feu-' 
l laque, que costará en 
torno a 250 millones de 
pesetas, la ampliación de 
las subestaciones de La 
Solana, Santa Teresa de 
Ciudad Real, el aumento 
de la capacidad y reorde­
nación de circuitos de 
media tensión, la ejecu­
ción de 27 kilómetros de 
nuevas líneas y las ac­
tuaciones de mejorar al­
go más de cien kilóme­
tros de líneas de media 
tensión en el ámbito ru­
ral de la provincia. 

Para el año 20Ü1 las 

La compañía tiene previsto realizar unas 
inversiones en la provincia por 1,400 millones 

Unión Penosa está presente en Castilla-La Mancha, 

pr incipales actuaciones ciendo en la provincia de 
se desarrollarán en la fi­
nalización de las instala­
ciones" elécrtricás de Bu-
llaque, la ampliación de 
la potencia 
de la subes­
tación de Ar-
gamasilla de 
C a l a t r a v a , 
diversos cir­
cuitos de me­
jora de la red 
eléctrica y el 
p r e s u p u e s t o 
previs to es _________ 

de uno 1.400 
millones de pesetas. En 
los tres últimos año el 
presupues to que invierte 
Unión Penosa ha ido cre-

Unión Fenosa 
cuenta en 

Castilla'La 
Mancha con 
casi 500,00 

clientes 

Ciudad Real, al mismo 
tiempo que se ha incenti­
vado la generación de 
proyectos que ayuden a 

aquellos mu­
nicipios, al­
deas o co­
marcas peor 
do tadas en 
i n f r a e s t r u c ­
turas a que 
vayan mejo­
rando. 

Uno de los 
grandes pro­
yectos de U-

nión Penosa, más allá del 
ámbito de su misión e-
léctrica, es la puesta en 
marcha de la empresa In­

ternational Software Pac 
tbry, •^érteriedehftí-'íP la^p 
gran empresa Soluzigna, 
que se instaló en Ciudad 
Real con el objetivo de 
ser una importante pro­
ductora de software. 

Los responsables de 
Unión Penosa conside­
ran que el proyecto mar­
cha sobre ruedas, ya que 
desde su inicio en octu­
bre de 1999 se ha pasado 
de trece trabajadores a 
44 trabajadores y más 
del 80% de estos emple­
ados han salido de la U-
niversidad de Castilla-
La Mancha, ent idad con 
la que la empresa cola­
bora. 

Zorita ha generado 
45,7 m^ de 

iresiduos sólidos 
De baja y media actividad durante 

los diez primeros meses del año 
J . M. MIRANDA 

moción 

Guadalajara 

La central nuclear de 
Zorita ha gene rado un 
vo lumen de 45,76 me­
tros cúbicos de resi­
duos sólidos 
rad ioac t ivos 
só l idos de 
baja y media 
ac t iv idad a 
lo largo de 
los diez pri­
meros meses 
del presente 
año. Este vo­
lumen , se­
gún el informe facilita­
do por la planta , se en­
cuentra mezc lado con 
un agente aglomerante , 
pr incipalmente cemen­
to, por lo que el volu­
men real de mater ia l 
r ad ioac t ivo p rop ia ­
men te d icho ha si<io 
srgftíftca tiva men te: 
ferior. 

Los resi­
d u o s han 

El Senado ha 
rechazado una 

de la 
oposición para 

cerrar esta 
planta 

«»h rt "Ti 

sido alma-
c e n a d o s 
t e m p o r a l ­
men te en 
a l m a c e n e s 
d i spues tos 
a tal fin en 
la central . 
Estos al­
macenes se encont ra ­
ban al final del año al 
5 1 % de ocupac ión . 
Poster iormente son en­
viados al centro de al­
macenamiento definiti­
vo de El Gabri l , que 

Los residuos se 
han almacenado 
temporcdmente 
en almacenes 

pertenece a la empresa 
nac iona l de res iduos 
En res a. 

Se encuentran alma­
cenados en el foso de 
combus t ib le gaseado 

l o c a l i z a ­
do en el 
i n t e r i o r 
del recin­
to de 
c o n t e n ­
ción unos 
240 ele­
m e n t o s 
de com­
b u s t i b l e 

gas tado, que represen­
tan casi el 44% de ocu­
pación de almacén. 

La fecha prevista pa­
ra que se sature la pis­
cina de combus t ib le 
gas tado de la instala­
ción (la más ant igua 
del país) es el año 2015. 

De momento , .el-.Se-
^adQ,-> gra­
cias al apo­
yo del gru­
p o par la­
m e n t a r i o 
p op'üilríj r , 
r e c h a z a b a 

» 

dispuestos 
cíjcd fin 

una mo­
ción de los 
s o c i a l i s t a s 
en la que 
se reclama­

ba el cierre progresivo 
de la planta a la vez 
que se reivindicaba un 
plan do desarrollo de e-
nergfas renovables en 
la zona de influencia de 
la DÍanta alcarreña. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

El consejero de Obras 
Públicas, Alejandro Gil, 
y técnicos de la conseje­
ría, el alcalde de Albace­
te, Manuel Pérez Castell, 
y el delegado de la Junta, 
Siró Torres, mantuvieron 
una reunión con el presi­
dente de PEDA, Artemio 
Pérez, y el presidente de 
la Pederación de Trans­
portes, Juan Robles, que 
sirvió para ir avanzando 
en el proyecto de ejecu­
ción de un centro logísti-
co del transporte en Al­
bacete, más conocido co-

La Ciudad del IVanspoirte de 
Albacete se ubicairá en Campollano 

ha primera fase de la obra abarcará 150 .000 metros cuadrados, para 
los que todavía no se ha fijado un presupuesto 

mo Ciudad del Transpor­
te. 

De acuerdo con los 
criterios que establece el 
estudio de viabilidad de 
esta infraestructura, en 
la reunión se aceptó la 
llamada opción A, entre 
la autovía y el ferroca­
rril, de las cuatro posi­

bles que se barajaban pa­
ra la ubicación de esta 
Ciudad, con cuyos pro­
pietarios la Federación 
de Empresarios ha man­
tenido varias conversa­
ciones, para negociar la 
compra de estos terre­
nos. 

Así se estimó que la 

recalificación urbanística 
y un convenio con los 
propietar ios , permit irá 
disponer de este suelo 
para poder iniciar las o-
bras de la futura Ciudad 
del Transporte. 

Paralelamente, se tra­
bajará en la elaboración 
del proyecto de cons­

trucción y según se esti­
mó también en la reu­
nión será una gest ión 
mixta, a través de la em­
presa municipal de infra­
estructuras, con una par­
ticipación privada. 

Alejandro Gil, que 
presidió la reunión de la 
Mesa de la Ciudad del 

Transporte , señaló que 
esta infraestructura debe 
aprovechar que Albacete 
es nudo de comunicacio­
nes para realizar una que 
vaya más allá de un cen­
tro de servicios o un a-
parcamiento de camio­
nes y se convierta en un 
Centro Logístico. 

El consejero adelantó 
que esta Ciudad contará 
con una red de distribu­
ción, almacenamiento, e-
t iquetado y facturación, 
cuatro elementos básicos 
en el transporte para que 
el centro tenga rentabili­
dad. 
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La empresa avícola ĥ^̂  

Francisco de Lucas e Hüos 
S.A. invierte 300 millones 

ALICIA SÁNCHEZ 

Mondéjar (Guadalajara) 

La empresa Francisco de 
Lucas e Hijos, S.A. ha 
invertido el presente año 
en torno a 300 millones de 
pesetas para modernizar 
sus instalaciones aprove­
chando así el traslado de 
su granja de 
huevos del 
casco urbano 
de Mondéjar 
(Guadalajara) 
a las afueras 
del munici­
pio. Por el 
traslado de 
las instalacio-

de 

Las jaulas instaladas de 12 alturas, que aprovechan 
espacio cumpliendo la normativa, son las únicas en Europa 

Más del 90% del 
mercado de esta 

empresa de 
Mondéjar se 
localiza en 

Madrid 
nes de su 
lugar habitual (la firma se 
constituyó en los años 
sesenta), la empresa ha 
recibido ya una resolución 
favorable de una subven­
ción que solicitó a la 
A d m i n i s t r a ­
ción. 

,̂ La empresa 
ha instalado 
en las recién 
c o n s t r u i d a s 
naves unas 
jaulas, califica­
das de muy 
novedosas a 
nivel nacional 
e incluso euro­
peo, según señalaba el 
gerente de esta sociedad, 
Francisco de Lucas, por 
sus características, ya que 
"son las únicas de Europa 
de 12 alturas". 

Una de las ventajas de 
estas nuevas instalaciones 

es el aprovechamiento del 
espacio cumpliendo a la 
vez con la normativa 
vigente sobre "El Bienes­
tar de la Gallina", que 
establece las medidas de 

las jaulas, 
ventilación, 
etc. 

Con estas 
n u e v a s 
i n v e r s i o ­
nes, en las 
que el dise­
ño de ven-
t i 1 a c i ó n 
superó el 

pasado verano las incle­
mencias del calor mante­
niendo temperaturas de 
entre 24 y 25°C, la produc­
ción de la empresa se va a 
duplicar. Así, el número 

de pone­
doras en-: 
las nuevas, 
instalacio­
nes es 
a h o r a 
3 0 0 . 0 0 0 , 
c u a n d o 
c o n 
an te r io r i ­
dad la 
e m p r e s a 

mantenía en torno a las 
160.000. 

A esta nueva empresa 
emergente hay que añadir 
las transformaciones que 
la dirección llevó a cabo en 
1998 cuando se instaló una 
nueva clasificadora junto a 

La firma instaló en 1998 una nueva dasificadora, en la que invirtió en torno a los 80 millones. 

#JU 
La supresión de 
las harinas de 

carne 
incrementará los 

costes de 
producción un 7% 

otras mejoras, actuaciones 
que alcanzaron los 80 
millones de pesetas. 

La empresa trabaja en 
el actualidad en dos mer­
cados bien diferenciados. 
Por un lado, Francisco de 
Lucas e Hijos trabaja a dia­
rio en Madrid el reparto al 
menor. Destacan aquí 
como sus principales 
clientes la restauración, 
colegios, hospitales, tien­
das de minoristas, cate-
ring, etc. 

El otro mercado en el 
que está presente Francis­
co de Lucas e Hijos, S.A., 
aunque trabajado de una 

forma más esporádica, es 
el exterior. En este ámbito 
la empresa guadalajareña 
cumple con pedidos pun­
tuales con países como 
Alemania, Portugal, 
Holanda, etc. "Las tran­
sacciones internacionales 
se realizan al por mayor, 
aunque más del 90% de 
nuestro negocio se susten­
ta en el reparto diario", 
afirmaba Francisco de 
Lucas. 

Respecto a la repercu­
sión de la supresión de las 
harinas de carne para ali­
mentación animal, el 
gerente de la empresa 

señalaba que "la crisis nos 
está repercutiendo seria­
mente al sector avícola, ya 
que la carestía de las nue­
vas materias primas, entre 
ellas la soja, nos va a supo­
ner unos incrementos en 
los costes de producción 
de entre un 5% y un 7% y 
no lo podremos repercutir 
en una subida del huevo", 
criticaba Francisco de 
Lucas. 

La empresa cuenta en 
la actualidad con una 
plantilla de 17 trabajado­
res y cerca de una decena 
de autónomos contratados 
para el reparto. 

OPINIÓN 

ANA 1. MORERA 

Para toda la 
vida o de 

usar y tirar 

Hubo un 
tiempo en d 
que un coche 
era \m artí­
culo de lujo 
que solía 
durar toda la 

vida, hoy es una necesidad y 
durante nuestra vida com­
pramos varios porque, se 
hacen yiejos.antes. (O'^so es 
lo que parece). En ese mismo 
tiempo del que hablaba, no 
existían los teléfonos móvi­
les, hoy en día fabricar estos 
artilugios puede que sea uno 
de los negocios de más futu­
ro porque el fabricante tiene 
asegurado que cada cierto 
tiempo vamos a renovar este 
artículo. A veces, porque no 
funcionan bien o porque sus 
con^lementos se estropean 
inexplicablemente en poco 
más de un año, o a veces, 
porque la ciencia avanaa que 
es una barbaridad y hay que 
estar a la última. El hecho es 
que de la filosofía d d "cóm­
prese una lavadora para 
toda la vida" se ha pasado al 
"usar y tirar". Respectd a 
nuestra capacidad adquisiti­
va; hay muchos productos 
que son más búatos que 
antes, pero si nos ponemos a 
calcular lo que nos gastamos 
en comprar y recomprar 
continuamente una misma 
cosa, a buen seguro que nos 
gastamos más, Porque no 
qttíero pensar que hay pro­
ductos que se hacen para 
que duren menos y sean 
demandados continuamen­
te. Pero los hechos están 
ahí. 

MóNicA MORENO 
San Clemente (Cuenca) 

La empresa Productos El 
Dorado, ubicada en San 
Clemente (Cuenca), se 
trasladará a las nuevas 
instalaciones en la Carre­
tera de Villarrobledo a 
San Clemente a principios 
de enero de 2001. Se trata 
de una nave que tiene 
2.000 metros cuadrados y 
que les permitirá afrontar 
nuevos planes de creci­
miento, como aumentar la 
producción diaria de dul­
ces. Actualmente elabo­
ran diariamente una tone-

Productos El Dorado inaugurará 
nuevas instalaciones en enero 

Ha invertido 70 millones de pesetas y pretende alcanzar 
una producción diaria de 2 toneladas de dulces 

lada de dulces y la idea 
de Productos El Dorado 
es llegar a producir, una 
vez que las nuevas insta­
laciones estén al 100% en 
funcionamiento, dos 

toneladas. 
La inversión aproxima­

da es de unos 70 millones 
de pesetas. A parte de la 

compra de la nave, la 
empresa conquense va a 
comprar un depósito de 
gasóleo que le permita 
alimentar los hornos y 
que tiene capacidad para 
acoger 5.000 litros. Asi­
mismo acometerán inver­
siones en maquinaria 
nueva. "Todo va encami­

nado a un crecimiento 
continuo de Productos El 
Dorado que nos permita 
ir aumentando la cuota de 
mercado", señala el 
gerente de la empresa 
conquense, Ángel Horan-
do. 

Los dulces que elabora 
la firma se encuentran en 

todo el territorio nacional, 
tanto en grandes almace­
nes como en tiendas par­
ticulares. La presencia de 
la firma conquense en los 
mercados extranjeros es 
poco significativa, aun­
que no descartan 
ampliarla con las nuevas 
inversiones. La distribu­

ción la realizan a través 
de terceros. El producto 
"estrella" es la rosquilla. 
"Aunque fabricamos todo 
tipo de dulces, la que más 
éxito tiene y la que es más 
conocida es la rosquilla", 
añade Ángel Honrado. 

Actualmente la empre­
sa está ubicada en el cen­
tro de la localidad de San 
Clemente en una superfi­
cie de 1.500 metros cua­
drados y én ella trabajan 
14 personas, aunque las 
pretensiones son poder 
aumentar las plantilla de 
trabajadores en 6 perso­
nas. 
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Pm Barcenas el 2000 ha 

Cecam crea un nuevo departamento 
para apoyar la exportación 

Se ha insistido en la necesidad de adecuar la formación de los 
trabajadores a las nuevas necesidades de la empresa 

MóNiCA MORENO 

Toledo 

La formación, la preven­
ción de riesgos laborales y 
la exportación han sido las 
claves principales de la 
gestión de la Confedera­
ción de Empresarios de 
Castilla-La Mancha 
(Cecam) en el año 2000. De 
hecho la preocupaéión por 
la globalización y el lugar 
que puede ocupar la 
región en la mundializa-
ción económica ha hecho 
que la Cecam haya creado 
el Departamento de Rela­
ciones Internacionales, 
que se pon­
drá en fun­
cionamiento 
el próximo 
enero. 

" El año 
que acaba 
puede consi­
derarse muy 
positivo para 
la Confede­
ración, pues ' 
hemos incrementado 
nuestros frentes de actua­
ción y seguimos a la cabe­
za en lo que a defensa del 
desarrollo se refiere", 
comentó en la rueda de 
prensa del balance el presi­
dente de la Cecam, Jesús 
Barcenas. 

Entre los nuevos depar­
tamentos que se han cons­
tituido en la Confedera­
ción Empresarial, se 
encuentra el Departamen­
to de Prevención de Ries­
gos Laborales, "que ha 

realizado una importante 
labor a favor de la reduc­
ción de la siniestralidad en 
la región", añadió Barce­
nas. 

Otro de los aspectos 
destacados ha sido el de 
las Relaciones Laborales 
pues la Cecam ha realiza­
do la negociación de la 
práctica totalidad de los 
convenios colectivos (un 
90%) con muy pocas inci­
dencias y según Barcenas, 

discurrien­
do siempre 
por los cau­
ces de la 
n o r m a l i-
dad. 

La forma­
ción es otro 
pilar funda­
mental en 
la actividad 
de la 

Cecam. Forman parte del 
Consejo Escolar y tam­
bién de la formación de 
los trabajadores, "porque 
en ella está la base del 
éxito de una empresa". 

En este año, que está a 
pun to de finalizar, la 
Confederación ha insisti­
do en la necesidad de 
adecuar la formación de 
los trabajadores a las 
nuevas necesidades de la 
empresa, diseñando una 
Formación Profesional 
adecuada e impulsando-

Cecam ha gestionado 
más de 400 cursos 
deformación, de 

los que se han 
beneficiado 5.000 

personas 

En la imagen, Jesús Barcenas y Félix Peinado en la rueda de prensa del balance de la Cecam. 

la desde el Consejo 
Regional de la Forma­
ción Profesional, que 
pronto verá la luz. 

"Este año hemos creci­
do en programación de 
Cursos de Formación, en 
participación en el 
Acuerdo Regional por el 
Empleo, en la mejora de 
la calidad de nuestros 
productos o en la ade­
cuación a las nuevas con­
diciones del mercado o a 
la moneda única", mani­
festó Jesús Barcenas. 

Cecam ha gestionado 
más de 400 cursos de for­
mación que se han bene­

ficiado en torno 'Mifitf"" 
personas. 

Barcenas tlf?iBíeri*?Slta-
có la firma del II Acuerdo 
Regional por el Empleo, en 
el que Cecam está partici­
pando activamente con el 
Seguimiento, Evaluación y 
Difusión de los Programas, 
especialmente en los concer-. 
nientes a las becas; Cecam ha 
tutorizado a unos 500 beca­
rios y ha tramitado más de 
LOOO solicitudes para partici­
par en el Programa. 

En lo que se refiere a la 
implantación del Euro, la 
Confederación ha puesto 
en práctica una campaña 

informativa para la 
implantación del euro, en 
la que se ha facilitado a 
los empresarios toda la 
información necesaria 
para adaptar sus negocios 
a la nueva moneda. 

Dentro de las próximas 
actividades que está pre­
parando la Cecam para el 
año que viene se encuen­
tra la celebración del Con­
greso Regional de Empre­
sarios donde se abordará 
la problemática que pre­
senta la región y las posi­
bles soluciones a su tradi­
cional déficit en infraes­
tructuras e innovación. 

Albacete se 
unirá a la Red 
Europea de 

Empresas de 
Innovación 

DAVID GARCIA 

Albacete 

El Ayuntamiento de Albace­
te ha comenzado la gestión 
para crear un Centro Euro­
peo de Empresas de Inno­
vación que tiene como obje­
tivos fomentar el desarrollo 
empresarial e integrar a la 
ciudad en una red europea. 

El alcalde de Albacete, 
Manuel Pérez Castell, ha 
presentado el proyecto que 
ha encontrado el apoyo de 
Ciudad Real para diseñar 
un centro que se ubicará en 
el Polígono Industrial de 
Campollano. 

El centro se ubicará sobre 
una superficie de 10.000 
metros cuadrados, en una 
parcela que se comprará a 
Triturados Albacete (Trial-
sa) y que ha sido evaluada 
por los técnicos municipales 
en 511 millones de pesetas. 

Las condiciones de la 
compraventa no se han 
establecido aún de forma 
definitiva *pSorque se ten­
drán qué riegociar con la 
parte afectada, "aunque sí 
se ha establecido que el 70% 
de la inversión se financia­
rán con fondos ajenos a esta 
institución y el 30% restante 
lo asumirá el Ayuntamiento 
a través de sus presupues­
tos". 

En la región el único cen­
tro de estas características se 
encuentra en Ciudad Real, a 
donde se desplazarán la 
próxima semana un equipo 
de especialistas para cono­
cer las características del 
mismo. 

REDACCIÓN 

Toledo 

Unión Penosa inauguró el 
día 19 de diciembre dos 
Oficinas Comerciales 
Concertadas (OCC) en las 
localidades toledanas de 
Illescas y Ocaña. Con 
estas dos oficinas, son ya 
21 las que la compañía 
eléctrica ha abierto en 
toda Castilla-La Mancha 
durante los dos últimos 
dos años y medio para 
ofrecer un servicio más 
cercano a sus clientes. Al 
acto de inauguración de 
las oficinas acudieron una 
buena cantidad de alcal-

UF inaugum dos ofícinas concertadas 
para atender a 45.000 clientes 

Con estos dos locales comerciales, en Illescas y en Ocaña, se 
beneficiarán 33 localidades toledanas 

des y concejales de las 
localidades a las que 
darán servicio ambas ofi­
cinas. 

En Ocaña, el acto tuvo 
lugar en el establecimien­
to "Electrodomésticos 
Parla" la localidad toleda­
na. Desde esta nueva ofi­
cina se atenderá a un total 

de 12.000 clientes de las 
localidades de Cabanas 
de Yepes, Ciruelos, Dos-
barrios, Huerta de Valde-
carábanos, Noblejas, 

Ocaña, Ontígola, Santa 
Cruz de la Zarza, Villase-
quilla de Yepes, Villato-
bas, Villarrubia de Santia­
go y Yepes. 

En Illescas, la inaugu­
ración tuvo lugar en el 
establecimiento "Electro 
Illescas C.B.".Esta oficina 
dará servicio a 33.000 
clientes distribuidos en 21 
localidades: Alameda de 
la Sagra, Añover de Tajo, 
Borox, Cabanas de la 
Sagra, Carranque, Cedillo 

del Condado, Cobeja, 
Esquivias, Illescas, 
Lominchar, Numancia de 
la Sagra, Palomeque, 
Pantoja, Recas, Seseña 
Nuevo, Seseña Viejo, 
Ugena, Viso de San Juan, 
Yeles, Yunclillos y Yun-
cos. 

En lo que se refiere a la 

provincia de Toledo, 
Unión Penosa, contaba, 
hasta ahora, con 4 OCC, 
situadas en Madridejos, 
Fuensalida, Mora de 
Toledo y Villacañas. 

El director comercial 
de Unión Fenosa-Multi-
servicios, habló del acer­
camiento a los clientes 
que supone la apertura 
de este tipo de estableci­
mientos. Asimismo expli­
có que en estos nuevos 
puntos de Unión Penosa 
se ofrece un horario más 
flexible, al estar abiertas 
también por la tarde y 
sábados por la mañana. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 22/12/2000.



VIERNES, 22 DE DICIEMBRE DE 2000 

P UBLICIDAD ECONOMÍA Y EMPRESAS / 11 

Caja Castilla La Mancha 
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Porque en este siglo de e-maíls 
y nueuas tecnologías, 

lo Importante sigue siendo 
el mensaje. 

Feliz Navidad 

-í * V, S* í^ J I í 

CCM 
Caja 

Castilla 
La Mancha 
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Sectores no tradicionales, 
objetivos de la Cámara 

ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

La Cámara de Comercio de 
Ciudad Real ha realizado 
balance de su actividad en 
este año 2000 y ha presenta­
do una memoria general, en 
la que fundamentalmente 
destacan tres temas, todavía 
abiertos de cara al próximo 
año 2001, el aeropuerto de 
Ciudad Real, la ampliación 
del Parque Empresarial de 
Ciudad Real y el incremen­
to de las misiones de 
comercio exterior, sobre 
todo centrándose en las 
misiones inversas y fomen­
tando la venta de los secto­
res no tradicionales de la 
economía manchega. 

El presidente de la 
Cámara de Comercio de 
Ciudad Real, Juan Antonio 
León-Triviño, destacaba la 
importancia de la presenta­
ción de estos datos econó­
micos que reflejan el trabajo 
realizado durante todo el 
año por esta institución y 
que inciden fundamen­
talmente en el apoyo a las 
empresas para la comercia­
lización de sus productos 
en el exterior y la formación 
para mejorar la producción 
de las empresas. Este año 
2000, el presupuesto de la 
Cámara de Comercio de 
Ciudad Real ha sido de casi 
338 millones 
de pesetas y 
se espera que 
el año que 
viene se 
superen los 
347 millones, 
siendo las 
pr inc ipa les 
inversiones 
para asisten-
cia técnica al 

comercio. Y es que el 
comercio exterior se ha con­
vertido en una de las princi­
pales bazas que juega la 
Cámara de Comercio de 
Ciudad Real para que las 
empresas mejores sus ven­
tas en el exterior. Precisa­
mente con este objetivo este 
año se ha organizado la par­
ticipación de 141 empresas 
en acciones de promoción 
en España y en el exterior y 
se ha impartido formación a 
un total de 345 empresas. 
Asimismo se han organiza-

La institución cameral de Ciudad Real 
fomentará las misiones de comercio exterior 
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Triviño señala que "en treinta días" se podrían comenzar las obras, si el Ministerio da luz verde. 

do cuatro misiones inver­
sas, en las que responsables 
comerciales extranjeros han 
visitado diversas empresas 
de nuestra provincia dedi­
cadas a un sector específico, 
y estos viajes han sido tan 
provechosos que se espera 
que el próximo año estas 
misiones inversas se amplí­
en, se desarrollen entre 6 y 8 
de este estilo, sin rebajar la 

participación 
en ferias 
nacionales e 
internaciona­
les. Al mismo 
tiempo que 

i t At í- se incremen-

oe 141 empresas , , 
*- ta el apoyo a 

praíXVOCWnvaáas e n las empresas 

el exterior P̂ ra el 
c o m e r c i o 
exterior, la 

Cámara de Comercio ha 
decidido que es absoluta­
mente necesaria la amplia­
ción del parque empresarial 
de Ciudad Real. Este par­
que se ha quedado peque­
ño y en el primer trimestre 
del 2001 se tendrá que aco­
meter la compra de nuevos 
terrenos para ampliar el 
parque empresarial, este 
parque que nació bajo el 
influjo del Centro Europeo 
de Empresas e Innovación 
(CEEI) es la evidencia del 
buen funcionamiento de 

La institución 
cierra el ejercicio 
2000 con un total 

este centro. Según la memo­
ria de la Cámara de Comer­
cio se ha atendido desde el 
CEEI 311 consultas, se han 
evaluado 197 proyectos y se 
han desarrollado 114 pro­
yectos, lo que ha supuesto 
la creación de 55 nuevas 
empresas y la ampliación o 
diversificación de otras 59. 
Eso supone la creación de 
200 puestos de trabajo y 
una inversión 
inducida de 
1.500 millones 
de pesetas, por 
lo que es lógico 
que la Cámara 
de Comercio 
haga hincapié 
en ampliar el 
parque empre­
sarial. Otro de 
los grandes pro­
yectos que "colean" desde 
hace varios años en la 
Cámara de Comercio de 
Ciudad Real es el futuro 
Aeropuerto de Ciudad 
Real, un aeropuerto que 
según León-Triviño ahora 
depende casi exclusiva­
mente de los trámites buro­
cráticos abiertos en el 
Gobierno central, en con­
creto en el Ministerio de 
Medio Ambiente, que debe 
emitir un informe medio­
ambiental. El presidente de 
la Cámara y también de la 

Sociedad Aeropuerto de 
Ciudad Real afirma que en 
cuanto los trámites medio­
ambientales estén supera­
dos "estamos preparados 
para en 30 días ponemos a 
trabajar porque nosotros lo 
tenemos todo preparado y 
cuando digo todo, digo 
maquinaria para iniciar las 
obras, digo inversores y 
digo accionistas". Por tanto 

^ ^ ^ ^ el presi-

Entre las tareas 
para el 2001 

destaca la 
ampliación del 

Parque 
Empresarial 

dente de 
la Cámara 
a s e g u r ó 
que "no 
voy a dar 
más posi-
b 1 e s 
f e c h a s 
que no 
d e p e n ­
d e n " . 

Además de estos temas 
fundamentales, en la 
memoria también se recoge 
la actividad realizada en la 
Lonja agropecuaria de Ciu­
dad Real, con las sesiones 
realizadas en la lonja, las 
juntas para poner los pre­
cios y los asistentes a las 
mesas, las exposiciones 
propiciadas por la Cámara 
de Comercio, el estado de 
las cuentas de la Cámara y 
la situación del personal, 
las comisiones y el pleno de 
la institución. 

El 40% de las 
empresas son de 

seirvicios 
Hostelería, transporte, comunicación e 
inmobiliaria, de las más representativas 

REDACCIÓN 

C-LM 

Castilla-La Mancha tiene 
registradas con sede social 
en su territorio un total de 
99.423 empresas, según un 
reciente estudio elaborado 
por el Instituto Nacional de 
Estadística. La densidad 
empresarial de la región es 
de 5,8 empresas por habi­
tante mientras que aten­
diendo a su 

actividad, las 
e m p r e s a s 
radicadas en 
la región se 
d is t r ibuyen 
de forma 
semejante al 
conjunto de 
empresas de 
España. 

Por secto­
res, el mayor peso empresa­
rial lo ostenta el denomina­
do Resto de Servicios, que 
engloba las actividades de 
hostelería, transporte, 
comunicaciones, activida­
des inmobiliarias y de alqui­
ler, servicios empresariales 
y personales y actividades 
educativas, sanitarias y de 
asistencia social. Este sector 
concentra en Castilla-La 
Mancha el 40% de las 
empresas, algo menos del 
49% que registra este 
mismo sector empresarial a 

El peso del 
sector comercio 
en la región es 

tres puntos 
superior a la 

media nacional 

nivel nacional. 
Las empresas dedicadas 

al comercio en Castilla-La 
Mancha representan el 33%, 
una cifra tres puntos por 
encima de la que se registra 
en el conjunto de España 
que es del 30'5%. El resto de 
las empresas se reparten 
uniformemente entre las 
actividades industriales, un 
12'5%, y las de construcción, 

un 14'5%, si 
bien en 

ambos casos 
estos porcen­
tajes se sitúan 
por encima 
de la media 
nacional. 
Como ocurre 
en el conjun­
to de las 
empresas de 

España, más de la mitad de 
las empresas cuya sede 
social se encuentra en Casti­
lla-La Mancha no tiene nin­
gún asalariado, concreta­
mente, el 56 por ciento. 

El 26 por ciento restante 
tiene uno o dos trabajadores 
y sólo un 2% llega a tener 
por lo menos 20 trabajado­
res. Por otra parte, el PIB a 
precios corrientes alcanzó 
en Castilla-La Mancha 
3.312.598 millones de pese­
tas en 1999, representando 
el 3'56% del PIB de España. 

Ex trabajadores 
Carrier y Magneti 
Marelli se unen 

J.M.MlRANDA 

Guadalajara 

Ex trabajadores de 
Carrier y Magneti Mare­
lli, empresas desapareci­
das recientemente en la 
provincia de Guadalajara, 
constituyeron reciente­
mente una asociación de 
prejubilados presidida 
por uno de esos, José 
María Calvo. Hace unos 
días este colectivo abría el 
debate sobre una serie de 
cuestiones . que afectan 
principalmente a su futu­
ro, debate del que quieren 
hacer partícipe a los res­

ponsables de las institu­
ciones. 

En un manifiesto, este 
colectivo, integrado por 
160 miembros, pide la 
reducción del 8% al 4% 
del coeficiente de penali-
zación por año previo a la 
jubilación, el número de 
la base reguladora de las 
pensiones de viudedad 
de un 45% a un 75%, un 
procedimiento de cálculo 
o diferente en el cálculo 
de la base de la pensión y 
que se regule específica­
mente la figura de preju-
bilado. 
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El grupo francés cqnstruim 

Senoble hará en Noblejas 
sus bio para toda Europa 
Es la primera rmdtmacumciil extranjera que se instala en 

España y fija su sede social en Castma-La Mancha 
F. J . LLANA NIETO 

Noblejas (Toledo) 

El grupo francés de 
der ivados lácteos, 
Senoble, tiene previsto 
elaborar en la locali­
dad toledana de 
Noblejas todos los 
productos bio que 
comercialice en Espa­
ña, Portugal y Europa 
a partir de la primave­
ra de 2002, cuando 
esté operativa la fábri­
ca que ha comenzado 
a construir en este tér­
mino municipal de 
Téíedú.' 

'jhEl acto simbólico de 
puesta de la primera 
piedra de la factoría 
tuvo lugar el pasado 
dfá' 19 de diciembre y 
contó con la presencia 
de los presidentes de 
Senoble y la Junta de 
Comunidades de Cas-
0$rítiLa Mancha, Marc 
Sürioblb y José Bono, 
respectivamente, ade­
más del embajador de 
Francia en España, 
Alfred Siefer. 

Según explicaba el 
consejero delegado y 
director general de 
Senoble España, 
Dominique Blancho, 
en la elección de 
Noblejas para ubicar 
la primera fábrica del 
grupo fuera del terri­
torio francés, se han 
tenido en cuenta tanto 

su buena ubicación 
geográfica como las 
facilidades dadas por 
el Ayuntamiento para 
conceder cerca de 
200.000 metros cua­
drados de suelo indus­
trial. 

La construcción de 
la planta supondrá 
una inversión de 7.000 
millones de pesetas y 
en ella se fabricarán 
productos lácteos fres­
cos (yogures, postres y 
quesos frescos) de 
marcas blancas, que se 
comercializarán en la 
Península Ibérica y 
doce paí­
ses de 

extranjera que se ins­
tala en España y esta­
blece su sede social en 
Castilla-La Mancha, 
ya- que actualmente 
opera ' " ^ territorio 
•nation^4.través de su 
filial SÍenoble Ibérica, 
que se constituyó en el 
año 1993. En este sen­
tido, Dominique Blan­
co destacaba la expan­
sión experimentada en 
los últimos diez años 
por los supermercados 
franceses en España, 
"lo que -añade- prácti­
camente nos obligaba 
a tener presencia aquí, 

t a n t o 

i - * ^ 'JU U j Europa a. 

través dé La factafía dará 
hipe ' rmer-

p a r a 
v e n d e r ' 

cados y 
g r a n d e s 
superficies 
f ranceses , 
como Mer-
c a d o n a , 
C a r r e f o u r 
o Alcampo, "aunque 
cuando la fábrica esté 
en marcha pensamos 
ampl iar nuestros 
clientes a otras cade­
nas de alimentación", 
añade Dominique 
Blancho. 

Con la instalación 
de esta fábrica en 
Noblejas, Senoble se 
convierte en la prime­
ra multinacional 

trabajo a cerca 
de trescientas 

personas 
cuando esté 
funcionando 

c o m o 
p a r a" 
p r o d u -
cir, con 
el objeto 
f u n d a ­
m e n t a l 
de dis­
m i n u i r 

nuestros costes". En 
este sentido, destacaba 
que este año la empre­
sa va a vender en terri­
torio español cerca de 
50.000 toneladas de 
productos lácteos. 

Aunque en estos 
momentos Senoble 
utiliza aproximada­
mente quince millones 
de litros de leche pro­
cedentes de Talavera 

de la Reináy en Toledo, 
la intención de la 
empresa es utilizar 
materia prima de otras 
zonas, como Córdoba, 
Galicia y Castilla y 
León, para elaborar 
yogures, postres lácte­
os (natillas, flanes y 
otros derivados) y 
quesos frescos. 

El grupo Senoble es 
el tercer fabricante 
francés de productos 
lácteos frescos, con un 
volumen de ventas de 
a p r o x i m a d a m e n t e 
70.000 millones de 
pesetas. 

La fábrica de 
Noblejas tendrá una 
capaciaaa miciaf de 
50.000 toneladas de 
productos finales', que 
podría llegar a dupli­
carse en el 2005, cuan­
do ésta esté a pleno 
rendimiento. 

Esta planta dará 
trabajo a cerca de 300 
personas y contará con 
una superficie cons­
truida • de 35.000 
metros cuadrados. 

El presidente de 
Senoble, Marc Seno-
ble, señaló que esta 
fábrica supone una 
importante etapa en el 
desarrollo interna­
cional del grupo, "que 
adquiere una verdade­
ra dimensión euro­
pea". 

Responsables de Senoble observan la maqueta de la futura fábrica de Noblejas. 

El Plan de Implantación del Icex 
sólo logra la adhesión de Joma 

F. J . LLANA N . 

C-LM 

La empresa de calzado 
deportivo Joma ha sido 
la única de Castilla-La 
Mancha que se ha aco­
gido al Plan de Implan­
tación del Instituto de 
Comercio Exterior 
(Icex) para el presente 
año, y que tiene como 
objetivo específico apo­

yar el establecimiento 
' filiales y sucursales de 

comerciales de compa­
ñías españolas en 
determinados merca­
dos prioritarios. 

La empresa toledana 
ha recibido del Icex una 
ayuda económica por 
valor de nueve millo­
nes y medio de pesetas 
en concepto de gastos. 

El Plan de Implanta­
ción en el Exterior se 
puso en marcha en 
verano del pasado año 
y aunque en un princi­
pio tres empresas caste-
llano-manchegas acce­
dieron a éste> tan sólo 
Joma ha presentado 
toda la documentación 
requerida por el Icex 
para poder participar. 

Así, el Plan estable­
cía que las empresas 
presentaran una soli­
citud para cada país 
en el que fueran a 
abrir filiales o sucur­
sales, entre Brasil, 
Estados '. Unidos, 
China, México, Hun­
gría, República Checa, 
Polonia, India, Japón o 
Turquía. 

9 

VIÑEDOS Y RESERVAS, S.L. 
Villanueva del Alcardete. Toledo 
Tel.: 925 16 75 36 
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El departamento de íbm 

La FAEC llegó a más de 1.200 
personas con sus cursos 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

Alrededor de 1.200 alumnos 
han participado en los 65 
cursos de formación que ha 
realizado la Federación de 
Asociaciones de Empresa­
rios Conquenses (FAEC) a lo 
largo del año 2000, en el que 
la organización empresarial 
ha contado con un presu­
puesto de en tomo a 60 
millones de pesetas para su 
celebración. En general, las 
cifras registradas en el apar­
tado formativo durate este 
ejercicio suponen un consi­
derable incremento con res­
pecto al año 1999. 

Según destaca el secreta­
rio general de la FAEC, 
Román Muñoz, este año se 
ha vuelto a registrar un 
incremento muy significati-

, vp.en la £\ctividacj,en mate­
ria formativa que lleva a 
cabo la organización empre­
sarial, después de que en los 
ejercicios de 1998 y 1999 la 
actividad permaneciera 
estabilizada tras el impor­
tante salto en la realización 
de cursos que se produjo en 
los años 1995,1996 y 1997. 

Concretamente, en el año 
1995 la FAEC organizó sólo 
seis cursos -que sumaron un 
total de 510 horas de forma­
ción-, a los que asistieron 
145 alumnos, mientras que 
en el año 1997 se organiza­
ron ya 39 cursos, con 3.043 
horas de formación y 957 
alumnos. Estas cifras se 
incrementaron en pequeñas 
proporciones en los dos 
años posteriores, hasta que 
en 2000 han vuelto a tener 
un considerable despegue 
con 65 cursos, 5.050 horas de 
formación y un total de 
1.200 alumnos participan­
tes. 

Este incremento se debe 
principalmente a que la 
FAEC ha decidido orientar 
la actividad formativa hacia 
la realización de cursos muy 
específicos y sectoria liza dos 
en el ejercicio de 2000, que 
Muñoz califica como muy 
positivo por tres factores 
fundamentales: el incremen­
to de los cursos, la calidad 
de los mismos y los sectores 
a los que se han dirigido. 

Sin embargo, a pesar de 

La Federación de Asociaciones de Cuenca 
ha desarrollado 65 cursos este año 

M—»?i^ 

1^ 
Los cursos-realizados por la FAEC han sido más específicos y especializados que el pasado año. 

La organización 
empresarial 

ha potenciado 
especialmente los 

cursos sobré 
riesgos laborales 

este balance final positivo el 
año' empezó''con' rnüchas" 
dificultades, según el secre­
tario general de la FAEC, 
porque el Gobierno de Cas­
tilla-La Mancha retrasó la 
programación, la dividió en 
semestres, las certificaciones 
de FORCEM llegaron tam­
bién muy 
tarde, con lo 
cual ha sido 
p r e c i s o 
agrupar casi 
toda la for-
m a c i ó n 
i m p a r t i d a 
en el último 
t r i m e s t r e 
del año. 

P o r 
materias, destaca la impor­
tancia de los cursos que se 
han dedicado a riesgos labo­
rales, que han permitido 
formar a 250 personas en el 
nivel básico y a otras 70 en el 
nivel intermedio; estas cifras 
suponen que se ha destina­
do a este apartado casi el 
35% del presupuesto total 
de formación para 2000 que 
tenía la FAEC, señala 
Muñoz, que en todo caso 
asegura que es muy satisfac­
torio llegar a este porcentaje, 
porque invertir en preven­
ción de riesgos labores es la 
mejor inversión que puede 
realizarse. 

Por otra parte, los cursos 

de formación han seguido 
ihcidíendo en dos líneas' 
sobre las que se ya se había 
venido trabajando en años 
anteriores, como son las de 
comercio electrónico y nue­
vas tecnologías, comple­
mentándolas con progra­
mas específicos de gestión 

para el sector 
del comercio 
principalmen­
te, debido a 
que muchos 
empresa r io s 
han tenido 
que adquirir 
nuevos equi­
pos o a la inci­
dencia que 
está teniendo 

la adaptación al euro. 

En todo caso, Muñoz 
matiza que no se han dado 
cursos sobre asuntos gene­
rales del euro -como son los 
procesos de adaptación o la 
realización del redondeo-, 
sino que se han centrado en 
formar a los participantes 
sobre los nuevos sistemas 
de gestión, hasta sumar un 
total de 11 cursos realizados 
sobre comercio electrónico, 
Internet y nuevas tecnologí­
as. 

Asimismo, como se ha 
señalado la FAEC ha optado 
por la línea de hacer muchos 
cursos específicos, para lo 
cual se ha reducido mucho 

el número de cursos de 
ñóñninas, "de físcalida J o de ' 
contabilidad para desarro­
llar cursos más sectorializa-
dos. Por ejemplo, se ha reali­
zado un curso específico 
para la producción de que­
sos, que no estaba orientado 
a la elaboración del produc­
to tradicional que todos los 
empresarios saben hacer 
sino hacia la fabricación de 
de mozarella y otros pro­
ductos derivados del queso, 
que suponen dar un valor 
añadido a su producción 
actual. 

Otro de los apartados ha 
sido el de cursos de comer­
cio exterior, ya que se ha 
detectado que es una impor­
tante demanda las empresas 
en la que es preciso invertir 
de cara al futuro aunque la 
F A E C no tíene competen­

cias exclusivas en esta mate­
ria. De hecho, en uno de los 
cursos de comercio exterior 
las empresas que acudieron 
sumaban más de 50.000 
millones de pesetas de fac­
turación al año. 

En cuanto a la calidad, 
Muñoz entiende que está 
fuera de toda duda, como 
pone de manifiesto el hecho 
conseguido este año de que 
hayan venido a iiripartir 
algunos profesores de 
ICADE (Instituto Pontificio 
de Comillas). 

REDACCIÓN 

La Federación de 
Albacete cerró su 

Plan de Formación 
Más de 2.500 personas han pasado por 
las aulas de la Federación cdbaceteña 

dad de traasportes, instala­
dores de climatización, pelu­
quería de señora, capaci­
tación de instalaciones eléc­
tricas e interiores de agua, 
ofímática, internet, secreta­
riado de dirección, preven­
ción de riesgos laborales 
(nivel intermedio), repara­
dor de electrónica, electróni­
ca de automoción, técnicos 
en TV digital, técnicos en 
DVD y CD y financiación de 
empresas. 

En su intervención, Arte-
mio Pérez, aseguró que "la 
Confederación de Empresa­
rios de Albacete considera la 
formación, tanto la continua 
como la ocupacional para 
desempleados, como una 
variable estratégica para la 
mejora de la competitividad 
de las empresas ante los 
cambios económicos, tecno­
lógicos y sociales en los que 

Albacete 

El director general de For­
mación y Empleo de la Con­
sejería de Industria y Traba­
jo de la Junta de Comunida­
des, José Martínez Guijarro, 
asistió al acto de clausura 
del Plan de Formación de la 
Federación de Empresarios 
de Albacete (FEDA), en el 
que se entregaron los diplo­
mas a los alumnos de los 
últimos 15 cursos celebra­
dos. El presente año la Con­
federación ha realizado 131 
actividades forma ti vas del 
que se han beneficiado 2.500 
alumnos. 

En este acto, al que tam­
bién asistió el presidente de 
FEDA, Artemio Pérez Alfa-
ro, se entregaron diplomas a 
los asistentes a cursos que 
van desde la capacitación de 
transportistas y viajeros, 
hasta consejeros de seguri- estamos inmersos . 

Fedeto formó en 
Tálavera a 733 

alumnos 
Esta delegación ha organizado un total 

de cuarenta 
REDACCIÓN 

Toledo 

La delegación de la Federa­
ción Empresarial Toledana 
(Fedeto) en Talavera de la 
Reina ha organizado un 
total de 41 cursos de forma­
ción a los que han asistido 
un total de 733 alumnos. 
Estos cursos se han imparti­
do durante 5.355 horas lec­
tivas, cerca de dos mil horas 
más que las utilizadas en el 
año anterior. Los cursos que 
Fedeto ha realizado en Tala-
vera han ido dirigidos a 
empresarios autónomos, 
trabajadores y desemplea­
dos, y una parte de ellos se 
han organizado en colabo­
ración con la Junta de 
Comunidades de Castilla-
La Mancha y otros con For-
cem. 

Fedeto-Talavera ha orga­
nizado durante todo el año 
una gran variedad de cur­
sos de formación dirigidos 

y un cursos 
a empresarios, con el objeti­
vo de ampliar las cualida­
des formativas de estas per­
sonas, de manera que pue­
dan incrementar sus cono­
cimientos para acceder a un 
puesto de trabajo. 

En cuanto a los cursos 
para empresarios autóno­
mos y trabajadores, la dele­
gación de Fedeto en Talave­
ra de la Reina ha organiza­
do un programa de forma­
ción bastante extenso. Des­
tacan los cursos de preven­
ción de riesgos laborales, 
gestión económica-finan-
ciera, informática de ges­
tión, Internet básico y dise­
ño y creación de páginas 
web. Dependiendo de los 
sectores, Fedeto-Talavera 
ha programado cursos 
sobre comercio electrónico, 
transporte de mercancías 
peligrosas, autómatas pro-
gramables y técnica conta­
ble. 
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I^ compañía, con sede ê ^ 

Transgloar ha obtenido el premio 
''Empresa del año 2000" de la Copeg 

-J-""-""'"^'""* IM, Confederación Provincial también ha concedido distinciones a 
Guadalajara ' 

La empresa del sector del HeTccsaf Madcras HewáSf Promekf Restaurante Las Qaleras y Tudor 
transporte Transgloar, 
S.L., ha sido la galardo­
nada por la Junta directi­
va de la Confederación 
Provincial de Empresa­
rios de Guadalajara 
(Copeg) con el Premio 
"Empresa del año 2000", 
que patrocina la Diputa­
ción Provincial de Gua­
dalajara. La responsable 
de esta empresa es desde 
1995 Gloria Gómez, de 
Atienza, aunque se hizo 
responsable de la misma 
cuando falleció su espo­
so, Arturo Alonso Leal. 

Con este 
galardón, la 
C o n f e d e r a ­
ción ha pre- — 
t e n d i d o _ 
r e c o n o c e r 
"el .esfuerza, ~ 
tesón y -
dedicación" _ 
de Gómez 
V á z q u e z ~ 
desde que se 
hiciera cargo 

sional ha actuado con fir­
meza, perseverancia y 
buen hacer, y ello -según 
la Copeg- le ha permitido 
tener una empresa sanea­
da que cuenta en la 
actualidad con seis 
camiones y una plantilla 
de cuatro personas. 

La Confederación Pro­
vincial de Empresarios 
decidió establecer el Pre­
mio "Empresa del Año" 
para reconocer la trayec­
toria empresarial de com­
pañías de la provincia en 

base a la 

Qloria Qómez 
Vázcíuez es 

la responsable 
de Transgloar 
desde el año 

1995 

i nco rpora ­
ción de 
n u e v a s 
g e n e r a -
ciones a las 
e ' m p r e s a s 
famil iares , 
la elabora­
ción de 
p r o d u c t o s 
s i n g u l a r e s 

o la aplicación de nuevos 
métodos de trabajo, así 
como la presencia de 

En la imagen, un momento de la entrega del galardón a Gloria Gómez Vázquez. 

de la 
empresa y pese a no con­
tar con ninguna expe­
riencia previa en el sector estas en mercados con 
ya que hasta entonces productos o servicios 
esta mujer se había hecho competitivos. 

cargo de su familia y 
tuvo que introducirse en 
un sector muy competiti­
vo. 

La empresa, creada 
por Alonso Leal, fue aco­
gida por su esposa que, 
en su trayectoria profe-

Además, la Confede­
ración trata de estimular 
el esfuerzo y dedicación 
de las empresas que con­
forman el tejido indus­
trial de la provincial. 

En edificios anteriores 
este galardón fue otorga­

do a Bodegas Mariscal, 
Industrias Tagar, Granjas 
Cantos Blancos y el arte­
sano Juan Antonio Martí­
nez. 

Transgloar S.L. fue 
creada por Gloria Gómez 
Vázquez en 1995, siendo 
socios de la misma sus 
tres hijos, Gloria, Teresa y 
Arturo. La compañía 
cuenta en estos momen­
tos con una flota de seis 
camiones y una sede 
administrativa en el Polí­
gono Industrial de Caba-
nillas del Campo, siendo 

su ámbito de actuación 
todo el territorio 
nacional. 

La Copeg ha concedido 
también cinco distinciones 
empresariales a las empre­
sas Hercesa Inmobiliaria, 
Maderas Hervás, Promek, 
Restaurante Las Galeras y 
la Sociedad Española de 
Acumulador Tudor. 

El acto de entrega del 
citado premio tuyo lugar el 
día 15 de diciembre por la 
noche en el salón de actos 
del Aulario de la Universi­
dad de Alcalá de Henares 

en esta capital. Hasta ese 
momento no se hizo públi­
co el nombre de la empresa 
galardonada. 

A continuación de la 
entrega del galardón se 
ofreció a los asistentes al 
acto un concierto a cargo de 
la Orquesta de Cámara del 
Infantado, dirigida por Ali­
cia Reyes. Éste fue patroci­
nado por Gestesa Desarro­
llo Inmobiliario y el Grupo 
Rayet, y contó con la cola­
boración de la Asociación 
Provincial de Empresarios 
de la Construcción. 

Desestimada la 
querella contra 

la federación 
empresarial de 

Albacete 
REDACIÓN 

Albacete 
La Audiencia Provincial de 
Albacete ha confirmado el auto 
que en su día dictó el juzgado 
de Primera Instancia e Instruc­
ción número 7, por el que era 
sobreseída la querella inter­
puesta por el ex-secretario 
general de la Federación de 
Empresarios de Albacete 
(Feda), Justo Roldan, contra el 
vicepresidente y secretario de 
Feda, Bienvenido Rosa y Ángel 
Cebrián, respectivamente. 
Ahora la Audiencia ha desesti­
mado el recurso de apelación 
interpuesto por el querellante. 

Fue en enero pasado cuan­
do el ex-secretario general 
interpuso una querella dirigida 
contra Ángel Cebrián y des­
pués la hizo extensiva a Bien­
venido Rosa, por falsificación 
de documento mercantil. No se 
trataba de otra cosa que el 
documento en el que se recogía 
el balance del presíipuesto del 
ejercido de 1998, aprobado por 
la Asamblea General, de 23 de 
febrero de 1999, cuando el 
secretario general era precisa­
mente el demandante. 

El documento preparado 
por los servicios administra­
tivos de Feda -tres días des­
pués de la Asamblea- fue sin 
embargo firmado por Bien­
venido Rosa que en esos 
momentos ya no era tesorero 
sino vicepresidente; pero sí 
tesorero en el ejercicio 1998 
al que se refería el balance. 

En definitiva, la Audien­
cia ahora y el juzgado enton­
ces, no han encontrado moti­
vo para proseguir con la que­
rella. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

Personal técnico de la Confe­
rencia de Empresarios de 
Albacete ha asistido en Praga 
a la Conferencia Anual de los 
Centros Europeos de Infor­
mación Empresarial (EIC), 
también denominados en 
España "Euroventanillas" y 
de los que existe uno en Alba­
cete con sede en la Confedera­
ción. 

En esta conferencia, por 
primera vez, estuvieron pre­
sentes además de los EIC, 
representantes de otras redes 
dependientes de la Comisión 
Europea y cuyo ámbito de 

Feda participó en la Conferencia de 
Centros de Innovación Europea 

Se desarrolló bajo el título de ^'Mejora y desarrollo de la 
colaboración entre las redes de apoyo a las empresas** 

actuación es de lo más varia­
do: Energía y Transportes, 
I+D, cooperación, etc.. 

La red de EIC tiene como 
finalidad última el acercar la 
información europea a las 
empresas (legislación, pro­
gramas europeos, finan­
ciación de la UE, medioam-
biente, etc.). Esta red cuenta 

con 253 centros diseminados 
por Europa, así como con 
sedes de correspondencia en 
12 países del Este y otros paí­
ses del mediterráneo. Sus 
potenciales clientes son en su 
mayoría pymes; diferencián­
dose en este punto de otras 
redes europeas cuyo público 
lo constituyen estudiantes, o 

de otras que trabajan en el 
ámbito rural. 

En esta conferencia anual 
bajo el título de "Mejora y 
desarrollo de la colaboración 
entre las redes de apoyo a las 
empresas" se valoró positiva­
mente el trabajo que los EIC 
vienen desempeñando desde 
hace más de diez años al ser­

vicio de las empresas. Este 
trabajo, que ha sido contrasta­
do anualmente por auditores 
extemos ha demostrado que 
la red de Centros Europeos de 
Información Empresarial, 
continúa siendo ima de las 
mejor posicionadas en la 
Comisión Europea. 

Asimismo, el punto cen­

tral de la Conferencia fue la 
cooperación entre las pyme y 
el papel que las distintas 
redes de apoyo a las empresas 
pueden desempeñar en esta 
importante tarea. 

Además de las sesiones 
plenarias se organizaron dife 
rentes talleres que se centraron 
en tres temas que se conside­
raron fundamentales: amplia­
ción de la UE, desarrollo de la 
cooperación; cooperación 
entre redes; la satisfacción de 
un trabajo en común en bene­
ficio de las empresas y mejor 
utilización de las nuevas tec­
nologías de la información y 
del comercio electrónico. 
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EMPRENDEDORES DE LA REGIÓN 
AWA I. MOREIBA 

Cobeja (Toledo) 

Suministros Cerámicos 
Martínez S.L. lleva cons­
tituida tres años teniendo 
como socios a dos her­
manos, Miguel y Jesús 
Martínez, y con sede so­
cial en la localidad tole­
dana de Cobeja. 

En este periodo de 
tiempo han ido amplian­
do el número de produc­
tos que ofrecen a sus 
clientes y además de ma­
teriales de construcción 
de exterior e interior co­
mo ladrillos, cementos, 
rasillón, tejas, azulejos, 
gress, con 
los que em­
pezaron en 
un principio 
también han 
incluido sa-
n i t a r i o s , 
m a m p a r a s 
y mobiliario 
de baño en 
general. 

En el momento de 
montar su empresa, los 
dos hermanos tenían 
otros trabajos -uno era 
programador y el otro 
trabajaba en temas rela­
cionados con électtici-
dad-, pero, 
según expli­
ca Miguel 
Martígeren-
te de la em­
presa la 
idea de 
montar, en 
p r i n c i p i o , 
un almacén 
de materia­
les de cons­
trucción surge porque te­
nían unas naves bien 
ubicadas en Cobeja y 
además, su familia había 
estado ligada anterior­
mente a este mundo em-

Con tres tóqs en el mê^̂^ 

Suministros Ceirámicos Martínez 
ampliará su zona de exposición 
Aunque esta sociedad limitada está ubicada en Cobeja no descartan 

en el futuro abrir instalaciones en otras zonas 

Sus dientes 
son tanto 

constructores, 
como particulares 

y organismos 
cficidles 

De momento 
no tienen 
previsto ía 

apertura de 
delegaciones pero 
nolo descartan 

presarial. Concretamente 
su padre había tenido una 
fábrica ceramista que cerró 
a mitad de los 80. 

En los tres años que lleva 
func ionando 
la empresa, 
han aumenta­
do su volu­
men de nego­
cio en un 80% 
y de forma pa­
ralela han ido 
consiguiendo 
ir ganando ca­
da vez más 

clientes, en base a realizar 
promociones y ofrecer cali­
dad y buenos precios, ase­
gura Miguel Martínez. 

La conipeténcia es dura," 
reconoce el gerente, puesto 
•que están ubicados értuhá ' 

zona donde 
existen varias 
empresas de­
dicadas a su 
misma activi­
dad, pero con 
el paso del 
tiempo "ya va­
mos contando 
con una clien­
tela más o me­
nos fija y con 

clientes que vienen incluso 
de otros clientes", añade. 

Estos clientes provienen 
tanto de la zona cercana a 
Cobisa, pero también tie­
nen en Toledo capital, y de 

Cobeja se encuentra situada en la zona de La Sagra, tradidonaimente ligada al sector cerámico. 

Madrid. 
Los constructores, tam­

bién los particulares y al­
gún que otro organismo ofi­
cial, como ayuntamientos 
son los que suelen comprar 
su amplia gama de produc­
tos. 

De cara al futuro tienen 
previsto invertir en com­
prar otro camión, actual­
mente tienen dos camiones, 
y también van a hacer algu­
nas modificaciones en lo 
que es la infraestructura de 

PRINCIPALES DATOS 
•Empresa: 

•Gerente: 

•ActividcKl: 

•Dirección: 

•Teléfono: 

•Localidad: 

•Personal: 

Suministros Cerámicos Martínez S.L 

Miguel Martínez 

suministros de materiales de cxinstrucclón 

Ctra. de Cobeja a Pantoja km. 0,500 

925 21 52 19 

Cobeja 

4 

•Fecha de constitución: 1997 

la empresa para poten­
ciar ciertos temas comer­
ciales y acometerán re­
formas. 

Así, se plantean, ex­
plica Martínez una am­
pliación de exposición 
para el próximo año. Zo­
na de exposición han te­
nido casi desde el inicio 
de su actividad, y ahora 
tienen dos zonas dedica­
das a este fin, una en la 
que se expone todo lo de­
dicado a cerámica de re­
vestimientos y de gress y 
luego, otra de comple­
mentos para baños, ya 
sea sanitarios, mampa­
ras,.... En la actualidad 
cuentan con 3.000 metros 
cuadrados entre"-^Ima^ 
cén,- -oficinas y i fe!)(^ófeii^^ 
ción. 

Aunque no tienen 
previsto a corto plazo la 
apertura de nuevas dele­
gaciones con una tienda 
u otro tipo de instalación, 
Miguel Martínez, asegu­
ró que tampoco descar­
tan la posibilidad de ha­
cerlo en un futuro próxi­
mo. 

La plantilla está com­
puesta por dos personas 
además de los dos socios 
y también es posible que 
se lleve a cabo una am­
pliación del número de 
empleados. 

ST* 

ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

No es una feria convencio­
nal, ni tan siquiera creada 
con el objetivo de vender ni 
de comercializar productos 
ya acabados. El Primer Sa­
lón del Diseño Joven se ha 
convertido en el primer es­
caparate de ideas con el que 
ha contado Ciudad Rreal y 
que ha servido más que pa­
ra dar a conocer productos 
para dar a conocer proyec­
tos que con el tiempo, a ve­
ces escaso a veces medio, 
pueden convertirse en 
grandes industrias para la 
provincia. 

Real estrenó la primera 
de "ideas'* para innovadores 

Una de las características de esta muestra ha sido la originalidad y 
la posibilidad de acceder a determinados proyectos 

El Primer Salón del Dise­
ño Joven, que ha contado 
con el apoyo de la Diputa­
ción Provincial de Ciudad 
Real y de la Confederación 
de Empresarios de Ciudad 
Real, no intentaba ni agluti­
nar demasiado público ni 
comercializar inventos; de 
hecho no era una feria para 

el gran público sino un es­
caparate especializado don­
de podía encontrarse prác­
ticamente todas las ideas 
imaginables. 

Además el Salón del Di­
seño Joven se ha planteado 
como un concurso de pro­
yectos de diferentes ámbi­
tos en el que el principal 

objetivo era mostrar ideas; 
ideas relacionadas con di­
versos ámbitos como las in­
dustrias tradicionales man-
chegas, vinos y quesos, en 
las que se formulaba la po­
sibilidad de crear una fábri­
ca artesanal de queso man-
chego o reformar una bode­
ga de la D.O. Valdepeñas, 

hasta proyectos urbam'sti-
cos como un estudio de via­
bilidad de un parking sub­
terráneo o diseño de una 
habitación de un hotel, pa­
sando por proyectos tan cu-
riosos.y rebuscados como la 
reutilización de la biomasa 
como combustible para una 
empresa alcoholera o el es­

tudio de la influencia de la 
congelación en las caracte­
rísticas físico-químicas y 
sensoriales del queso de 
oveja. 

Una de las caracterís­
ticas claves de la feria ha si­
do la originalidad y la posi­
bilidad de acceder al cono­
cimiento de proyectos que 
de otra forma no podrían 
haber sido considerados; 
por eso las instituciones 
que han colaborado en la 
puesta en marcha de este 
proyecto están dispuestas a 
apoyarlo en años posterio­
res y consideran que la feria 
debe ir creciendo. 
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F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

La Confederación Regional 
de Empresarios de Castilla-
La Mancha (Cecam), en co­
laboración con la Conseje­
ría de Sanidad, han visitado 
a lo largo de este año 184 es­
tablecimientos de restaura­
ción colectiva con el objeto 
de que estos implanten 
unos programas de auto­
control, basados en los Aná­
lisis de Peligros y Puntos de 
Control Crítico (APPCC)-
Esta cifra supone el 15% del 
total de empresas que ini-
cialmente establecieron am­
bas instituciones como 
potencialmente suscepti­
bles de ser vi­
sitadas y ase­
soradas, bien 
por su capaci­
dad o por tra- Consejería de 
bajar con po­
blación de 

Un informe de Ceca^ 

Los establecimientos hosteleros 
carecen de técnicos en calidad 

Alrededor del 5% délas inspecciones realizcídas amudmente 
por Sanidad detectan algún tipo de irregularidad 

Cecam y la 

Sanidad han 
nesgo. 

Las 

visitado 184 
visitas establecimientos 

realpa£feft|^n^,,„., ^¿^rl^f^gi^ 
tre 1999,y,2000 , , , ^ s ' ' , : , ' ^ 
ponen de ma­
nifiesto que las empresas de 
restauración en Castilla-La 
Mancha apenas cuentan 
con personal especializado 
en temas de calidad, higie­
ne, tecnología, etc. De he­
cho, tan sólo el 2% tiene téc­

nicos en plantilla en esta 
materia, mientras que cerca 
de un 15% son profesiona­
les ocasionales que se en­
cargan de asesorar a las em­
presas al respecto. 

Se trata del cuarto año 
en que se desarrolla este 

p r o g r a m a , 
que en el caso 
concreto de 
2000 se ha 
centrado fun-
d a m e n -
talmente en 
e s t a b l e c i ­
mientos de 

socia 
cir residen­

cias, hospitales y guarderí­
as, "que se caracterizan 
porque las personas ahí co­
men todos los días y no de 
forma ocasional como en 
los restaurantes habituales, 
pero fundamentalmente 

tor hételes de4ri«gián'>w«scáf»imíócupím#o>^^ 
porque aquellas son más sas visitadas correspondían 
delicadas y, por consiguien­
te, se requieren unos con­
troles más rigurosos", se­
gún explicaba el consejero 
de Sanidad, Femando La-
mata. 

Así, el 71% de las empre-

a esta actividad, encontrán­
dose la mayor parte de és­
tas en las provincias de Ciu­
dad Real y Toledo, con 55 y 
50 establecimientos, respec­
tivamente. En Albacete se 
visitaron dieciocho, mien­

tras que en Guadalajara tan 
sólo se hizo en seis y en 
Cuenca, tres. 

El consejero señalaba 
que en cerca del 5% de las 
inspecciones realizadas 
anualmente en estableci­
mientos hosteleros se detec­
ta algún tipo de irregulari­
dad, que conlleva la corres­
pondiente sanción. Feman­
do Lamata considera que 
aunque es una cifra impor­
tante "no resulta escandalo­
sa", ya que al empresario le 
interesa hacer bien el traba-

,jp, t^tQ. desde..el ..punto de, 
vista económico como des-

" "áe el«anitariov- .'. 

Por su parte, el secreta­
rio regional de la Cecam, 
Félix Peinado, afirma que 
en estos momentos existe 
conciencia en todos los sec­
tores relacionados con la 
alimentación de que hay 
que hacer las cosas bien. 

"En este sentido -añade-
cuanto más pequeño es un 
establecimiento esmás difí--
cil implantar un sistema de 
calidad como el APPCC". 

El programa desarrolla­
do por Cecam y la Conseje­
ría cuenta con un presu­
puesto anual de catorce mi­
llones de pesetas y tiene co­
mo objetivo fundamental 
identificar todos aquellos 
puntos de riesgo que for­
man parte de la cadena ali­
mentaria en los estableci­
mientos de restauración: 
desde el almacenamiento 
hasta el servicio que se ofre­
ce al cliente, pasando por la 
manipulación y prepara­
ción de alimentos. 

El estudio se ha centrado ' 
^ 'fundaraentalmervte en las -
industrias con menos de 20 
trabajadores, ya que son és­
tas las que cuentan con me­
nores recursos técnicos, hu­
manos y económicos para 
poder hacer frente a la nece­
sidad de implantar el siste­
ma APPCC. 

RAFAEL PIRÁMIDES HOTEL *** 
UlbñsaiidD ©m d M a d t í i (smÉm j ©HDlltoiiiraifl 

Dispone de: 
- 93 habitaciones, 9 de ellas tipo suite. 
- Habitaciones con TV., caja fuerte, aire acondicionado, amplia mesa de trabajo, 
secador de pelo y línea de modem. 

Servicios: 
- Bar-Hall 
- Cafetería "Pirámides" 
- Restaurante "Los Pinceles". 
- Salón "Acuarela" 
-100 plazas de garaje 

i 

Atendida por personal cualifícado, 
con una base de datos de los 

acontecimientos culturales, deportivos 
y lúdicos a celebrar en Madrid. 

HOTEL *** R A F A E L P I R Á M I D E S P de las Acacias, 40 - 28005 Madrid. Telf. 91/517 18 28 - Fax: 517 00 90 
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Un totxii de 1.696 personas û^̂  

Las peticiones para el temudismo 
social duplicaron la oferta de plazas 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

La incorporación de los 
balnearios a la oferta de 
Turismo Social para este 
año promovido por la 
Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha ha 
tenido una respuesta 
masiva por parte de las 
personas mayores que 
viven en la región, ya que 
el número de peticiones 
para participar en éste ha 
duplicado la oferta final 
de plazas. Así, la Conse­
jería de Bie­
nestar Social 
ha recibido 
2.048 solicitu­
des ( corres­
pondientes a 
3.393 solici­
tantes), mien­
tras que los 
par t ic ipantes 
en el Progra­
ma ascendie­
ron finalmente a 1.696. 

Para la presidenta de 
la Asociación Regional de 
Balnearios de Castilla-La 
Mancha, Dolores Liarlo, 
el éxito obtenido en este 
programa hará que den­
tro de dos años se 
aumente el número de 
plazas ofertadas y que se 
incorporen más balnea­
rios de la región, ya que 
en el 2000 tan sólo parti­
cipaban los estableci­
mientos de Cervantes, 
Baños de la Concepción, 
Benito, Tus y Fuencalien-
te. "De cara al año que 

La mayor parte de los jttbüados participantes en este programa 
procedían de las provincias de Albacete y Ciudad Real 

viene -añade- nuestra 
intención es mantener el 
número de plazas oferta­
das, ya que en el 2000 el 
programa se empezó 
muy tarde, concretamen­
te en mayo, cuando se 
había previsto que lo 
hiciera en marzo". 

Los balnearios que se 
han quedado fuera de la 
oferta de este año tienen 

p r e v i s t o 
a c o m e t e r 
r e f o r m a s 
en sus ins­
talaciones, 
con el 

o b j e t i v o 
de cumplir 
con los 
requis i tos -
e s t a b l e c i ­
dos por 

Bienestar Social para 
poder part icipar en el 
Plan de Turismo Social, y 
entre los que se incluyen 
tener aguas declaradas 
de uti l idad pública; 
haber pasado unos con­
troles sanitarios específi­
cos o que las habitaciones 
cumplieran con determi­
nadas condiciones. 

Algunos de los balnea­
rios que han formado 
par te del programa, 
como por ejemplo el de 
Cervantes, ha cambiado 
un determinado tipo de 
clientela por los partici-

Los balnearios 
desean seguir 

participando en el 
Programa de la 

Junta en los 
próxinws años 

En la imagen, el Balneario Cervantes, en Santa Cruz de Múdela (Ciudad Real). 

pantes en el termalismo Respecto 
social. 

a r é s t i a b " " * B f * f J ¥ 8 g J « t t ! r ^ e í t r 
eivíi de iós'páhíeip'ámfe§,"'-"*dnHdiatr-ew*deá- "turrtesf 

De los L696 jubilados 
que han participado en el 
Plan de este año, 584 pro­
cedían de la provincia de 
A l b a c e t e ; ^ ^ ^ ^ 
471 de Ciu- ^ ^ T O 
dad Real; 

311 de Tole- Aproximadamente 
do; 217 de el 77% de los 
Cuenca y 
113 de Cua-
d a l a j a r a , 
s i e n d o 
mujeres la 
mayor parte 
de estos. 

1.314 estaban casados, 
317 eran jubilados viu­
dos y los cincuenta res­
tantes solteros. 

El progra-

participantes 
eran 

nuitrimonios, y el 
62% mujeres 

concretamente el 62% del 
total. 

ma ha con­
tado con un 
p r e s u p u e s ­
to de ciento 
t r e i n t a 
millones de 
pesetas, de 
los que 

cerca de 70 
m i l l o n e s 
han sido 

aportados por la Junta de 
Comunidades. 

de mayo a julio y de 
agosto a diciembre, en 
estancias de quince días, 
donde se incluían pen­
sión completa , trata­
miento y consulta médi­
ca, además de otras acti­
vidades de carácter lúdi-
co. 

Para poder participar 
en este programa se exi­
gía tener más de 65 años, 
residir en Castilla-La 
Mancha, poder valerse 
por sí mismo y precisar 
de tratamientos termales, 
desde el punto de vista 
médico. 

Paterna Madera 
desarrolla 
un plan de 

turismo rural 
y ecoturísmo 

DAVID GARCIA 

Albacete 

La Asociación de Amigos 
de Paterna Madera (Alba­
cete), un municipio alba-
ceteño ubicado entre las 
sierras de Alcaraz y Segu­
ra, se ha constituido 
recientemente en agrupa­
ción con el objeto de pro-
mocionar el turismo rural, 
el ecoturismo, recuperar la 
promoción y difusión de 
la cultura tradicional y 
encauzar todas las iniciati­
vas que coincidan con las 
de esta asociación. 

Actualmente cuenta 
con un centenar de socios 
desde que se constituyó a 
finales de octubre de este 
año y se han puesto en 
contacto con distintas aso­
ciaciones e institucionesFj 
para desarrollar actividap^j 
des que pasan por la con­
servación del medio como 
eje del desarrollo rural, el 
desarrollo, tsostenible, rtAtv 
través d d ecoturismo, la 
planificación ambiental y 
territorial del turismo de 
interior y la concertación y j 
ejecución de un plan qnî ^^ 
integre a todo el área de 
influencia del municipio. 

Para la concertación del 
proyecto -según explicó el 
presidente de la aso­
ciación, Antonio Torres-
será imprescindible la 
colaboración de las admi­
nistraciones a los cuatro 
niveles: admin is t rac ión 
local, comarcal, autonómi­
ca y central, y la europea 
por su susceptible finan-

CÉSAR ARMUMA 

Cuenca 

El Centro de Recepción de 
Visitantes de Cuenca está 
más cerca de ser una realidad 
después de que la Comisión 
de Gobierno del Ayunta­
miento de la capital con­
quense haya autorizado al 
alcalde de la ciudad, José 
Manuel Martínez Cenzano, a 
firmar un convenio con la 
Consejería de Obras Públicas 
de Castilla-La Mancha para 
constmir una glorieta en el 
acceso al centro, que tendrá 
un coste de más de 59 millo­
nes de pesetas. 

Concretamente, la Comi-

La Glorieta del Centro de Visitantes 
de Cuenca costará 59 millones 

IxL Comisión de Qohiemo del Ayuntamiento ha autorizado la 
firma de un convenio con la Consejería de Obras Publicas 

sión de Gobierno ha autori­
zado a Cenzano a firmar el 
convenio y a que el Ayunta­
miento aporte el 20% del pre­
supuesto de la obra, que con­
sistirá en hacer una glorieta 
en la confluencia de las ave­
nidas República Argentina; 
San Ignacio de Loyola y Cruz 
Roja, en la entrada de la ciu­

dad por la carretera N-400 
(Toledo-Cuenca), junto a la 
que se ubicará el Centro de 
Recepción de Visitantes. 

Cenzano destacaba la 
importancia del proyecto, 
jX)rque a su juicio una ciudad 
que pretende vincular su acti­
vidad económica y su desa­
rrollo a la mejora de la balanza 

del turismo, no sólo tiene que 
constituir fundaciones cultu­
rales y vinculadas a la organi­
zación de congresos, sino que 
tiene que tener también un 
hecho diferencial en cuanto a 
la atención que se brinda a los 
visitantes que acuden a Cuen­
ca, bien en grupo o bien indi­
vidualmente. 

De ahí, que haya sido 
universalmente aceptado 
como algo importante la cre­
ación de este centro -como 
ya lo fue en su momento por 
la Comisión de Seguimiento 
del Plan de Dinamización 
Turística-, que conlleva una 
modificación urbanística 
para garantizar que el acce­

so y la salida a los diferentes 
puntos de interés turístico, 
tanto de la ciudad como de 
la provincia, se pueda reali­
zar sin que haya riesgos 
potenciales relacionados con 
el tráfico. 

El Centro de Recepción 
de Visitantes supondrá 
una inversión de en torno 
a los 370 millones de pese­
tas, en los que se incluye 
también la dotación de un 
intercambiador y la modi­
ficación de la zona de acce­
sos próxima a su ubica­
ción, para convertirla en 
una gran glorieta de distri­
bución del tráfico. 
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La morosidad se sitúa en el 1,43% dd 

Crece un 10% el balance 
de Cŝ a Guadala^ara 

En el primer trimestre del próximo año la Caja tiene intención 
de abrir tres nuevas oficinas por el Corredor del Henares 

JUAN M . MIRANDA 

Guadalajara 

La asamblea de Caja Guada­
lajara celebrada la pasada se­
mana dio cuenta del balance 
de la entidad, según los da­
tos a mes de octubre. Este ba­
lance se ha situado en 93.000 
millones de pesetas, lo que 
supone un crecimiento del 
10% de enero a octubre. Res­
pecto a los recursos captados 
de clientes, a 31 de octubre 
ascendían a unos 81.000 mi­
llones , cifra a la que habría 
que añadir el imjx)rte de los 
fondos de inversión y la ce-

' La- entidad cuenta-corv más- de medio centenar <le oficinas 'abiertas. 

sos totales administrados 
hasta aproximadamente 
unos 87.000 millones de pe-

lo que se refiere a la 
inversión crediticia -según 
datos aportados a los medios 
de comunicación por el pre­
sidente de la entidad, Jesús 
Ortega, al finalisar la citada 
asamblea crecía en una tasa 
interanual en tomo al 16%, 
hasta situarse 
en 69.000 mi­
llones de pe­
setas, siendo 
precisamente 
las finan­
ciaciones de 
la vivienda y 
la atención a 
las necesida­
des financie­
ras de parti­
culares y empresas las princi­
pales finalidades inversoras. 

En cuanto al activo credi­
ticio, la morosidad ha des­
cendido y se sitúa en la ac­
tualidad en el 1,43% del total 
de la inversión crediticia, ín­
dice situado en tomo a la me­
dia del sector. 

La asamblea procedió 
también al nombramiento de 
José González Sánchez como 
vocal del Coasejo de Admi­
nistración, con su correspon-

José Qonzcdez es 
el nuevo vocal 
en el Consejo 

de Administración 
por el grupo de 

empleados 

diente suplente; y también 
designo a Jesús Javier No­
guerales Rodilla como vocal 
de la Comisión de Control, 
igualmente con un suplente 
por el Grupo de representan­
tes de los empleados de la 
Caja,' previamente elegidos 
por éste. 

Además, en esta reunión 
semestral, la asamblea fue in­
formada del acuerdo del 

Consejo de 
Administra­
ción sobre el 
relevo produ­
cido en la Di­
rección Gene­
ral de la enti­
dad, habién­
dose designa­
do a Pablo 
Rojo Gálvez 
como nuevo 

director general en funcio­
nes, así como a dos subdirec­
tores generales. 

Asimismo, se dio cuenta 
también a la asamblea de la 
reciente sentencia del Tribu­
nal Superior de Justicia de 
Castilla-La Mancha, de fecha 
15 de noviembre último, que 
anula parcialmente cuatro de 
los artículos del Decreto que 
desarrolla la Ley de Cajas de 
Castilla-LA Mancha. Según 
Ortega, este recurso presen­

tado en 1997 por Caja Gua­
dalajara, la Federación de 
Cajas de la región, las cinco 
diputaciones y siete ayunta­
mientos, así, se fxjne de ma­
nifiesto la acertada posición 
que a juicio del presidente de 
la entidad tuvo la misma en 
este tema. 

En el transcurso de- la 
asamblea presentaron tam­
bién las líneas estratégicas 
planteadas por la entidad pa­
ra el ejercido 2001. Entre los 
principales objetivos que se 
plantean para este año figura 
el llevar a cabo un ambicioso 
plan de expansión, enmarca­
do fundamentalmente en lo 
que es el Corredor del Hena­
res. 

De hecho, para el primer 
trimestre del próximo año la 
Caja tiene intención de abrir 
tres nuevas oficinas. 

La entidad cuenta en la 
actualidad con más de me­
dio centenar de oficinas 
abiertas. La asamblea se de­
sarrollo con total normalidad 
-en opinión de su presidente-
quien destacó el papel que 
juega la entidad en la socie­
dad de Guadalajara ya que 
"desde su nacimiento y en 
base a su clara vocación pro­
vincial ha iso consolidándose 
un espacio propio en el ám­

bito rural mediante el mante­
nimiento de oficinas en este 
entorno, frente a otras enti­
dades que, con un exclusivo 
criterio de rentabilidad, han 
evitado estas zonas, resca­
tando de este modo a prácti­
camente toda la provincia, 
de la exclusión financiera, y 
facilitando el acceso de sus 
habitantes a los servicios de 
la Caja". 

Siempre, bajo el interés de 
la entidad sigue estando la 
obra social y cultural. Este es 
su gran referente corporativo 
más emblemático. Y, el obje­
tivo en este ámbito es el de 
obtener los máximos recur­
sos para jxxier potenciar su 
obra social, que comparte 
desde hace años con la socie­
dad alcarreña. 

Por su parte, en la asam­
blea, el director general en 
funciones destacó que la Ca­
ja se viene manteniendo en 
una línea de crecimiento sos­
tenido de actividad, balance 
y resultados, aprovechando 
el todavía favorable ciclo 
económico y persistiendo en 
una pmdente estrategia de 
negocio. 

Recientemente y dentro 
de la normalidad, la entidad 
ha sido inspeccionada para 
conocer su funcionamiento. 

Bancs^a compira 
un edificio de 

mü metros 
El chjetivo fundamenud es ampliar y mejorar 

las instalackmes de la dirección de Tiona 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

La entidad bancaria Ban-
caja ha adquirido en Al­
bacete un edificio de mil 
metros cuadrados para 
ampliar y mejorar sus 
instalaciones d ela direc­
ción de zona en esta ciu­
dad. 

El edificio es de la an­
tigua dirección de Blay-
ne, que ha vendido su lo­
cal a esta oficina para lle­
var a cabo en él las últi­
mas líneas estratégicas. 

El inmueble está situa­
do en la calle Marqués de 
M<ylítT8iy''se trata de un 
edificio siñ¿ular, recóno-
ci'do por éP ayuntamien­
to, que consta de entre­
suelo, planta baja y tres 
alturas más. En total, la 
superficie es de 1.000 me­
tros cuadrados, el doble 
de lo que dispone la ac­
tual oficina de Zona de 
Albacete y que resulta in­
suficiente para el desa­

rrollo de la actividad fi­
nanciera que déspHega la 
entidad. 

A principios de año se 
acometerán las obras de 
rehabilitación y mejora 
de las instalaciones del 
edificio y está previsto 
que finalicen en el segun­
do trimestre del año 
2001. 

Antonio García Blan-
quer, director de zona, ha 
mostrado su satisfacción 
por la considerable mejo­
ra, que supondrá este 
cambio en cuanto a la ca­
pacidad de servicio a los 
clientes y porque en el 
mismo se podrán alber­
gar las sucursales de la 
urbana Altozano y la ofi­
cina de Empresas. Banca-
ja es la primera caja de 
ahorros que inició su ac­
tividad en Albacete y to­
davía hoy, explicó García 
Blanquer, sigue amplian­
do su capacidad de nego­
cio y creciendo con la 
economía de la provincia. 

Lmea de créditos 
por la crisis de 
los carburantes 

REDACCIÓN 

Albacete 

La línea de préstamos 
abierta para el sector agrí­
cola tras el acuerdo firma­
do en este sentido por el 
Ministerio de Agricultura 
y las organizaciones Asaja, 
Upa, Confederación de 
Cooperativas Agrarias de 
España (CCAE) ya está 
abierta. 

El plazo para solicitar 
estos préstamos se cierra el 
31 de enero, según ha in­
formado la CCAE a través 
de una nota de prensa. Es­
ta línea de crédito se podrá 

instrumentar a través del 
Instituto de Crédito Oficial 
y a través de las secciones 
de crédito de las cooperati­
vas agrarias. 

El gerente de la Unión 
de Cooperativas Agrarias 
de Castilla-La Mancha, Jo­
sé Luis Rojas, ha explicado 
a este semanario que los 
beneficiarios de esta línea 
de crédito, subvencionada 
en tres puntos, son los pro­
pietarios de explotaciones 
ganaderas. Los socios de 
Ucaman podrán realizar 
su tramitación a través de 
la secciones de crédito de 
la región. 
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INANZAS F 
Mirador de la Bolsa 

VIERNES. 22 DE DICIEMBRE DE 2000 

AOTICIMMDO ILAS OMES DEL MIEICADO 
El acuerdo entre Argentina y el FMI por el que 
este país recibirá créditos para hacer frente a su 
deuda extema propiciaron la recuperación el 
martes de los dos grandes bancos, así, BBVA 
subía un 2,12% hasta 15,40, mientras que 
BSCH registraba un beneficio del 438% hasta 
10,96. 
Estoy seguro de que les interesará saber que el 
índice de Precios de Consumo armonizado de 
la zona euro creció un 0,3%, con lo que la tasa 
anual alcanza el 2,9%, su rüvel más alto desde 
febrero de 1994. Por los crecientes costes del 
petróleo y de las materias primas, lo que enca­
rece los bienes industriales y por tanto los bie­
nes de consumo. A pesar de estos datos se es­
pera una relajación de las tensiones ii\flacionis-
tas para el próximo ejercicio lo que constituye 
una buena noticia para el BCE. Irlanda presen­
ta la mayor tasa de inflación de la eurozona, un 
6%, seguida de Luxemburgo y España, con el 
4,5% y el 4,1%, respectivamente. En el extremo 
opuesto, Francia registra la inflación más mo­
derada, un 2,2%. 
El Producto Interior Bruto español creció un 

4,1% interanual en el tercer trimestre, según 
datos de la Contabilidad Nacional difundidos 
por el Instituto Nacional de Estadística. La ci­
fra es un décima inferior a la del trimestre an­
terior y el freno se debe, sobre todo, al menor 
gasto de los hogares españoles y a la caída de 
las inversiones en bienes de equipo. Este creci­
miento es una décima inferior al registrado en 
el primer y segundo semestre, cuando el PIB se 
elevó el 4,2%. El crecimiento trimestral se situó 
en el 0,9%, una décima inferiro al registrado en 
el primer y segundo semestre, cuando el PIB se 
elevó el 4,2%. El crecimiento trimestral se situó 
en el 0,9%, una décima inferior al 1% del se­

gundo semestre. La desaceleración del PIB es­
tá causada principalmente por el menor dina­
mismo de la demanda interna, cuya contribu­
ción al crecimiento agregado ha disminuido 
progresivamente a lo largo del año desde el 5% 
del ITOO al 4,2% del 3T00, mientras que el sec­
tor exterior ha reducido en dos décimas su 
aportación negativa al PIB trimestral, situán­
dose en -0,1 puntos. El crecimiento del consu­
mo cayó al 3,6% entre julio y septiembre, fren­
te al aumento del 4% experimentado en el tri­
mestre anterior. El consumo de los hogares cre­
ció un 4%, por debajo del 4,6% del segundo tri­
mestre. La inversión también experimentó un 
ligero freno (sobre todo en bienes de equipo) y 
creció un 53%/ inferior al 5 3 % anterior. Tam­
bién se freno el ritmo de creación de empleo en 
términos de contabilidad nacional, que se si­
tuó en el 3,3%, cifra inferior en una décima a la 
del periodo previo. 

Esto indica una ligera desaceleración en el rú-
vel de ocupación. Estos datos se sitúan por en­
cima de las previsiones, que avanzaban un cre­
cimiento del 0,8%. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

El mercado español cae un 22% en lo que va 
de año. 
más del 1%. La difí 
bio, el Nasdaq 
33%. Se opera siguiendo al futuro del Nasdaq 
por la mañana y al contado por la tarde. En la 
medida que todos los días nos quieren "enga-

pncia es evidente. En cam-
[leva perdido alrededor del 

fiar" con el mercado de futuros subiendo, en 
cuanto el mercado, se da la vuelta aquí no hay 

iquien resista un posición.Se vende, se vende y 
se vende. En la medida oue^l Nasdaq siga ca­
yendo, nosotros vamos a seguir cayendo con 
él. Es de destacar el increíble flujo de fondos 
que se ha producido hacia Estados Unidos en 
todas las formas de inversión. No sólo en valo­

res concretos sino en fondos, en renta fija de 
sociedad, en deuda pública y en en inversión 
direpta. De unas inversiorws de 900 millones 
de dolares en 1994 hemospasado en 1999 a 
173.000 millones sólo en valores de forma di­
recta, en fondos de inversión fueron 186.000 
millones. En renta fija de sociedades, los 
908.000 millones en manos de extranjeros. 

Se rumorea que el Popular es­
taría maniobrando para hacer­
se con una participación en el 
Banque Hervet, entidad que 
ha despertado el interés de 
BNP y Societe Genérale, y cu­
ya subasta se realizara en bre­
ves fechas. Posible fusión de 
telepizza con pepsi. La multi­
nacional estadounidense quie­
re aumentar su posición en el 
sector del fast food y dar con 
esta adquisición un gran res­
paldo a su cadena Pizza Hut. 
FINMECCANICA: Esta com­
pañía anunciará, en breve, su 
adhesión al proyecto A3XX de 
EADS. 

Ericsson: La empresa finlande­
sa posiblemente venda su di­
visión de móviles o forme con 
ella una joint venture con Mat-
sushita (fabricante de Panaso­
nic), Sony o Sanyo. Comdisco 
(CDO): Esta compañía esta­
dounidense forzará la marcha 
de Nicolás Pontikos (CEO) pa­
ra aumentar el valor de los ac­
cionistas. 

REDACCIÓN / A . I . M . 

C-LM 

La asamblea general ordina­
ria de Caja Castilla-La Man­
cha, celebrada en Cuenca, el 
pasado 15 de diciembre 
aprobó por unanimidad la 
gestión del ejercido que está 
a punto de acabarse así como 
las líneas de actuación para 
el próximo año. 

También-se aprobó por 
urunimidad el presupuesto 
de la Obra Social de CCM 
para el año en­
trante que ascen­
derá a 2.0513 
millones de pe­
setas, un 153% 
más que el que 
ha tenido este -

La obra social de CCM para el 
año próximo crece más del 15,5% 

En la última asamblea de la entidad regional se aprobó un 
presupuesto de 2*051,5 millones para la OBS 

Elratiode 

moros idad 
afinóles de 

ano. 
En este senti­

do, hay que re­
cordar que a fi­
nales del 99, el 
presupuesto aprobado para 
la Obra Social fue de 1.552 
millones de pesetas que en la 
asamblea de la entidad de 
abril se incrementó hasta los 
1.775 millones. 

El 1% del montante de la 
Obra Social se destinará a 

octt4bre 

ayudas al Tercer Mundo 
frente al 0,7% que se destinó 
el pasado año. 

El presi­
dente de 
CCM, Juan 
Pedro Her-
n á n d e z 
Moltó, en 
su inter-
v e n c i ó n 
ante los 
asistentes 
hizo men­
ción a que 

este ha sido un "buen ejer­
cicio en el que esta entidad 
ha logrado más estabilidad, 
más solvencia y, además, 
más beneficios que repercu­
tirán en la sociedad". Tam­
bién se refirió a que desde su 
punto de vista el actual mo-

se situcdyg en 
el 1,63% 

La Asamblea General de CCM aprobó las líneas de actuación del próximo año. 

délo de cajas sigue siendo 
imprescindible para el desa­
rrollo de la economía de la 
región. 

No obstante, reconoció 
que "la sociedad actual está 
planteando nuevos retos y 

demanda nuevos servicios y 
las cajas han sido y son capa­
ces de satisfacer todas las ne­
cesidades desde la cercanía y 
la complicidad con sus res­
pectivos entornos". 

El director general de 

CCM, Ildefonso Ortega, des­
tacó algunos de los datos del 
balance de la entidad duran­
te los diez primeros meses 
del año más relevantes. El 
Beneficio Antes de Impues­
tos de CCM fue de 9.613'mi-

Uones de pesetas, lo que re­
presenta un crecimiento del 
27,28%. Los recursos ajenos 
ascendieron a 911.936 millo­
nes, un 16.78% más, y la in­
versión crediticia fue de 
652.367 mUlones, un 1133% 
superior. 

La morosidad a finales 
del mes de octubre era del 
1,63%, casi un 40% menos 
que en el mismo mes del año 
pasado, y su coeficiente de 
cobertura se situó en el 
144,09% frente al 10438%. 

En la exposición de las lí­
neas de futuro que desarro­
llará la entidad el próximo 
año. Ortega apuntó la necesi­
dad de realizar "un perma­
nente esfuerzo de capitaliza­
ción que nos blinde sobre 
riesgos inesperados y permi­
ta afrontar un futuro que in­
corpora inestabilidades e in-
certidumbres de diñ'cil anti­
cipación". 
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PARA Q U E EL P R Ó X I M O A Ñ O 
T E N G A M O S M U C H O Q U E CELEBRAR 

C O N V I V I E N D O EN PAZ Y C O N C O R D I A , 
QUE ANTE LAS DIFERENCIAS 

S IGAMOS A P O S T A N D O POR LA I G U A L D A D 
Y LA S O L I D A R I D A D , 

Y g U E LA EDUCACIÓN SEA M E J O R , 
Y LA S A N I D A D , 

Y PARA QUE EN T O D O , 

S E A S EL P R O T A G O N I S T A . 

cero 
• • • • • c 

Junta de Comunidades de 

CastlIla-La Mancha 
www.Jccm.es 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

SERVICIOS 

GENERAL DE SERVICIOS 
MANCHEGOS SL. 

Domicilio: Polígono Industrial 
CampoUano, calle D, n° 57 

(Albacete) 
Capital social: 500.000 ptas. 

Objeto social: El desarrollo de 
las actividades características 
del negocio de la hostelería, así 
como la explotación de bares, 
cafeterías, mesones, restauran­
tes y afines o similares, tanto en 
locales propios como ajenos. 

AMIAB ALBACETE SL. 
Domicilio: Polígono Industrial 

Campollano, calle D 
(Albacete) 

Capital social: 4.500.000 ptas. 
Objeto social: La creación de 
puestos de trabajo para personas 
con discapacidad. La sociedad 
para conseguir su objeto podrá 
dedicarse al desarrollo de cual­
quier actividad empresarial, co­
mercial, profesional, etc, que 
permita la creación de los men­
cionados puestos de trabajo. 

RENTA 4 ALBACETE SL. 
Domicilio: C / Cueta, 4 - 3° A 

(Albacete) 
Capital social: 6L000,00 euros 

Objeto social: El asesoramiento y 
la gestión financiera abarcando 
desde la consultoría sobre inver­
siones, tanto en España como en 
el extranjero, a la canalización y 
materialización de las mismas, 
realizando para ello todas las 
gestiones necesarias ante autori­
dades, entidades, intermediarios 
financieros y fedatarios. 

INVERSIONES CARRETAS 
S.I.M.C.A.V. 

Domicilio: Tesifonté Gallego, 6 
(Albacete) 

Capital social: 2.404.050,00 euros 
Objeto social: La adquisición, te­
nencia, disfrute y administra­
ción en general y enajenación de 
valores mobiliarios y otros acti­
vos financieros para compensar, 
por una adecuada composición 
de sus activos, los riesgos y los 
tipos de rendimiento, sin partici­
pación mayoritaria, económica o 
política en otras sociedades. 

AGROALIMENTARIO 

SOCIEDAD COOPERATIVA 
LIMITADA DE FRUTALES 

SANTIAGO APÓSTOL DE ISSO 
Domicilio: Camino del 

Cementerio, s/n. 
(Hellín) 

Capital social: 550.000 ptas. 
Objeto social: Comercialización 
al por mayor o detallista, de la 
producción de frutales y horta­
lizas de las explotaciones agra­
rias de los socios. Conservar, 
manipular, transformar, trans­
portar, distribuir, almacenar, re­
colectar los productos agrarios 
de los socios. Adquisición de 
material y productos varios re­
lacionados con este sector. 

PANADERÍA ERAN SLL. 
Domicilio: General Prim, 16-bajo 

(Pozo Cañada) 
Capital social: 3.15531 euros 

Objeto social: La fabricación y 
venta de productos de pan, bo­
llería y pastelería, así como 
cuantas operaciones se relacio­
nen con dichas actividades. 

ASESORÍA 

ABOART ASESORES SL. 
Domicilio: Estación, 25 

(Villarrobledo) 
Capital social: 500.000 ptas. 

Objeto social: La prestación de 
servicios de asesoría jurídica, 
asesoría fiscal y laboral. Ase­
soría inmobiliaria, agencia in­
mobiliaria, asesoría de arqui­
tecto técnico en ejecución de 
obras. Arquitectura técnica en 
general. Dirección de obras de 
todo tipo. Agehcfa de seguros, 
agencia y asesoría financiera 
de inversión. 

HOSTELERÍA 

JORNI RODILLA SL. 
Domicilio: Mayor, 59 

(Albacete) 
Capital social: 3.100,00 euros 

Objeto social: Desarrollo de las 
actividades características del 
negocio de la hostelería, así co­
mo la explotación de bares, cafe­
terías, mesones, restaurantes y 
afines o similares, tanto en loca­
les propios como ajenos. 

COMERCIO 

NEUMÁTICOS INTERMANCHA 
Domicilio: Collado Don Alonso, 

número 24 
(Tobarra) 

Capital social: 5.001.000 ptas. 
Objeto social: El comercio, tanto 
dentro del establecimiento co­
mercial permanente como fuera 
de él de cubiertas, bandas y cá­
maras de aire para toda clase de 
vehículos, tanto nuevos como 
usados, así como la realización 
del montaje, equilibrado, alinea­
ción, y reparación de los mis­
mos. 

INMOBILIARIA 

HERMASAN CONSTRUCTORA 
Domicilio: Lepanto, 29 

(Albacete) 

Capital social: 60.100,00 euros 
Objeto social: La adquisición, 
enajenación, explotación y 
arrendamiento de fincas, tanto 
rústicas como urbanas, que la 
sociedad adquiera por cualquier 
título de dominio y el arrenda­
miento de servicios generales. 

ÁREA DE SERVICIO EL TOLMO 
Domicilio: Melchor de Macanaz, 

37 - 2°A 
(Hellín) 

Capital social: 3.600,00 euros 
Objeto social: La explotación de 
cafeterías, restaurantes, hoteles, 
hostales, cabanas, salas de baile, 
discotecas, bares, pensiones, 
tiendas de souvenirs y estableci­
mientos incluidos en el ramo de 
la hostelería en general; el desa­
rrollo de las actividades caracte­
rísticas de estación de servicio. 

Q CIUDAD REAL 
CONSTITUCIONES 

INMOBILIARIA 

GRUPO SERATON 
INVERSIONES SL 

Domicilio: C / Lorenzo Rivas, 9 
(Alcázar de San Juan) 

Capital Social: 500.000 ptas. 
Objeto SociaU .Cor\stfuc;cióp, , 
reparación, manfenimiento, 
adquisición, disposición, ad­
ministración, explotación y 
arrendamiento de cualquier 
clase de bienes inmuebles, ex­
cepto arrendamientos finan­
cieros. También podrá ejecutar 
obras por cuenta propia o aje­
na. 

SAGAMANCHA 
Domicilio: C / Loba, 8 

(Viso del Marqués) 
Capital Social: 3.010,00 euros 

Objeto Social: La compraventa 
de toda clase de fincas rústicas 
y urbanas, así como sus explo­
tación y arrendamiento, exclu­
yéndose expresamente la le­
gislación especial sobrearren-
damientos. También la com­
praventa de toda clase de ga­
nado, así como la adjudicación 
de toda clase de pastos y ras­
trojos. 

AGROLECAR SL. 
Domicilio: C / Huertas de la 

Poblachuela, s/n. 
(Ciudad Real) 

Capital Social: 6.012,00 euros 
Objeto Social: La explotación 
de fincas rústicas y explotacio­
nes ganaderas, bien directa­
mente o por cualquier tipo de 
arrendamiento no financiero. 
Promoción, construcción, ven­
ta y arrendamiento no finan­
ciero de solares y edificacio­
nes. 

CONSTRUCCIÓN 

CONSTRUCaONES B.S. AGUA 
Domicilio: C / Estación, 34 

(Tomelloso) 
Capital social: 500.000 ptas. 

Objeto social: La promoción y 
construcción tanto de viviendas 
de protección oficial como de ren­
ta libre. La contratación de obras 
con el Estado español, comunida­
des autónomas, diputaciones y 
ayuntamientos. También la activi­
dad propia de una empresa cons­
tructora, promotora e inmobilia-

SERVICIOS 

ATYCO ASISTENCIA Y 
CONSULTORÍA PARA LA 

CONSTRUCCIÓN 
Domicilio: Avenida de 

Andalucía, 76 
(Puertollano) 

Capital Social: 3.600,00 euros 
Objeto Social: La prestación de 
servicios de consultoría y asis­
tencia técnica para la construc­
ción. También la redacción de 
proyectos, dirección y supervi­
sión de toda clase de obras, le­
vantamientos topográficos y 
prevención de riesgos labora­
les. 

CONVERLIM LA MANCHA SL. 
Domicilio: C / Olivo, 2 

Capital Social: 3.005,06 euros 
Objeto Social: El asesoramiento e 
implantación de planes de análi­
sis de riesgos higiénicos e identifi­
cación de puntos críticos en el sec­
tor agroalimentario y restaura­
ción. 

GRUPO AÑIL & BARRO SL. 
Domicilio: C / Bernardo 

Mulleras, 2 -1° E 
(Ciudad Real) 

Capital Social: 3.100,00 euros 
Objeto Social: La gestión, la 
contración, el diseño, el pro­
yecto y la ejecución de toda 
clase de construcciones, insta­
laciones mecánicas, eléctricas 
y de telecomunicaciones, or­
namentales, decoraciones, jar­
dinerías y plantaciones, así 
como restauraciones de bie­
nes sin muebles, obras y ser­
vicios de higiene, salubridad 
y médicos. 

TRANSPORTE 

TALLER AUTOMOCIÓN SAN 
PEDRO VERONA, SL. 

Domicilio: C / General Macías, 7 
(Tomelloso) 

Capital Social: 800.000 ptas. 
Objeto Social: El transporte de 
mercancías por carretera, tanto 
nacionales como internaciona­
les. El taller de reparación, la­
vado y engrase de vehículos 
automóviles, camiones y ma­

quinaria agrícola e industrial. 
El taller de cerrajería, herrería 
y reparación de maquinaria 
agrícola. 

SI CUENCA 
CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

HOSTAL PEPE I SL 
Dontícilio: Ctas. N-UI, km. 219 

(Graja de Iniesta) 
Capital social: 18.030,00 euros 

Objeto Social: La explotación de 
toda clase de actividad hostele­
ra, tal como restaurante, bar, ca­
fetería, hotel, fonda ypensión. 
La comercialización de todo ti­
po de productos alimenticios y 
de bebidas de todo tipo. El co­
mercio, tanto al por mayor co­
mo al por menor de artículos de 
menaje, regalo, adorno, bisute­
ría. 

DISCO RAMU 
Domicilio: San Isidro, 7 

(Tarancón) 
Capital social: 3.050,00 euros 

Objeto social: La planificación 
y construcción, adquisición y 
venta, explotación, promoción, 
gestión y administración de 
establecimientos y complejos 
turísticos y. de hostelería. Tarn-
bien m coríxpr?, v ^ t a , comer­
cialización, su importación y 
exportación, transformación y 
expedición de bebidas alcohó-
licas, refrescantes y zumos. 

ELECTRICIDAD 

COMERCLíiLIZADORA 
CASTELLANA DE ELECTRICIDAD 

Domicilio: Mayor, 46 
(Huete) 

Capital social: 4.000,00 euros 
Objeto social: La producción y 
comercialización de energía 
eléctrica, así como su venta a 
los consumidores que tengan la 
condición de cualificados o a 
otros sujetos del sistema eléctri­
co; todo ello en los términos y 
condiciones previstas en la le­
gislación aplicable. 

MUEBLES 

INTERIORES MARTI SL. 
Domicilio: Colón, 22 

(Cuenca) 
Capital social: 3.100,00 euros 

Objeto social: El comercio al 
por menor y mayor de toda cla­
se de muebles, artículos de de­
coración y de artículos de rega­
los. El comercio al por menor y 
por mayor de toda clase de 
prendas de vestir y de calzado. 
El comercio al por mayor y me­
nor de todo tipo de comple­
mentos de moda, como bolsas y 
cinturones. 
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TELEFONÍA 

REZUSGARSL. 
Domicilio: Carretería,44 

(Cuenca) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: La venta al por 
menor de aparatos de telefonía, 
la venta y recarga de tarjetas de 
telefonía y la venta de altas de 
postpago de telefonía. 

SILVERTELSL. 
Domicilio: Avenida de los 

Alfares, 54 
(Cuenca) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: La comerciali­
zación de equipos y sistemas de 
comunicación, telefonía, radio­
telefonía, telegrafía, equipos y 
procesos informáticos, telemáti­
cos y ofimáticos y mobiliario 
para equipamiento de oficinas, 
la compra, urbanización, pro­
moción, edificación, venta y al­
quiler de bienes inmuebles. 

INFORMÁTICA 

ELECTRONICS ADVANCED 
COMPONENTSSRL. 

Domicilio: Custodia de Diego,21 
(Mota del Cuervo) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Reparación y 
venta al por mayor y detall de 
ordenadores de todo tipo y 

-TJCTK; ' ) f i lo:)-/ r.-ir<ryfi-\ ri " ' • ' 

periféricos. Desarrollo de soft­
ware a medida para empresas. 
Desarrollo y mantenimiento 
de páginas web; desarrollo e 
implementación de soluciones 
de comercio electrónico. Ase­
soría y venta de material infor­
mático. 

El GUADAIAJARA 
(No se han registrado cambios 
en los últimos Boletines Oficiales 
del Registro Mercantil revisados) 

CONSTITUCIONES 

PISCICULTURA 

PISCIFACTORÍA RODELGO 
Domicilio: Piscifactoría, s /n 

(Peleguina y La Cabrera) 
Capital social: 5.013,00 euros 

Objeto social: Piscicultura con­
tinental y marina, de cualquier 
especie autorizada, tanto de 
producción y venta de alevines 
como de cualquier tipo de ta­
maños y pesos de cualquier es­
pecie. También incluye la ex­
plotación, crianza, venta de 
peces, así como el arrenda­
miento de instalaciones de 
acuicultura tanto continental 
o marina. 

PISRODEL S.L. 
Domicilio: Piscifactoria s /n 

(Sigüenza y Barbatona) 

Capital social: 834.093 pesetas. 
Objeto sociahPiscicultura con­
tinental y marina de cualquier 
especie autor izada. Gestión, 
compraventa , comerciali­
zación, representación, distri­
bución y explotación, en cual­
quier forma de establecimien­
tos dedicados al comercio de 
productos para la construcción 
y decoración. La prestación de 
servicios. 

INDUSTRIA 

TUBOS NEUPEX S.A. 
Domicilio: Avenida de Castilla, 

121° 
(Guadalajara) 

Capital social: 120.000.000 ptas. 
Objeto social: La fabricación, 
montaje, venta, alquiler, im­
portación y exportación de 
equipos , materiales, tubos 
plásticos y metálicos, acceso­
rios de los mismos y aisla­
mientos para la calefacción y 
refrigeración de edificios, con­
ducciones de agua fría y de ca­
liente, sanitaria y de líquidos 
especiales. 

CONSTRUCCIÓN 

HNOS. TOLEDANO DIEGUEZ 
SOCIEDAD LIMITADA 

Domicilio social: C / La Iglesia 
^fn RumerQ.'.J, 
(Sacedón). 

Capital social: 500.000 pesetas. 
Objeto social: La construcción, 
edificación, obra civil, albañile-
ría, reforma, conservación, de­
moliciones, preparaciones de te­
rrenos, perforaciones, instalacio­
nes, cimentaciones, promoción y 
venta de solares y edificaciones 
de todo tipo de bienes inmue­
bles. 

OBRAS GUZSE SL. 
Domicilio social C/Donantes 

de Sangre, n° 4 
(Molina) 

Capital social: 515.797 ptas. 
Objeto social: La construcción 
de todo tipo de obras, así como 
la promoción y venta de in­
muebles y el alquiler de in­
muebles. 

MARROQUINERÍA 

FRESSPIEL MARROQUINERÍA 
Domicilio:C/ Independencia, 1 

(Guadalajara) 
Capital social: 1.597.306 ptas. 

Objeto social: La importación y 
exportación de todo tipo de pro­
ductos de piel, marroquinería o 
similares, el comercio al por ma­
yor y al por menor de estos artí­
culos, y su almacenamiento, dis­
tribución y transporte.. 

ASESORÍA 

J.C.M. AGESFINCAS 

GUADALAJARA SL 
UNIPERSONAL 

Domicilio:C/ Teniente 
Figueroa, 4 Bajo 

(Guadalajara) 
Capital social: 5.408,00 euros 

Objeto social: La administra­
ción y gestión de Comunida­
des de Propietarios. El asesora-
miento fiscal, financiero, labo­
ral, jurídico y empresarial de 
todo tipo de empresas, ya sea 
persona física o jurídica. Tam­
bién la realización de todo tipo 
de gestiones y tramitación en 
general de toda clase de docu­
mentos. 

INMUEBLES LOSA 
Domicilio: Polígono Industrial 
n° 1 C Francisco Medina y M 

(Cabanillas del Campo) 
Capital social: 532.435 pesetas. 

Objeto social: La compra, venta y 
alquiler de inmuebles 

ANTIGRAFFITTI 
CONSULTING SL. 

Domicilio:Plaza de los Caídos 
de la Guerra Civil, n°12, 

(Guadalajara) 
Capital social: 500.822 pesetas 

Objeto social: Limpieza y res­
tauración de fachadas. La com­
pra, venta y arrendamiento de 
bienes inmuebles, parcelación, 
urbanización, construcción de 
tóHa clase 3é edificios, sean vi­
viendas, locales y ejecuciónd e 
obras de cualquier otra clase de 
edificios. 

LA CASA DEL ARGENTINO 
Domicilio Social: C/Alcalá de 

Henares, 20 3° A 
(Guadalajara) 

Capital social: 502.486 pesetas. 
Objeto social: Prestación de ser­
vicios de limpieza. Contratación 
con las Administraciones Públi­
cas. Prestación de servicios de 
hostelería, bares, restaurantes, 
pizzerías mediante la explota­
ción de establecimientos propios 
o arrendarlos en sus distintas 
modalidades. 

s TOLEDO 
(No se han registrado cambios 
en los últimos Boletines Oficiales 
del Registro Mercantil revisados) 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

GÓMEZ NOVILLO SL 
Domicilio: C / Lujan, 2 

(Guardia, La) 
Capital social: 57.600,00 euros 

Objeto social: La compra y benta 
de toda clase de fincas, tentó rús­
ticas como urbanas; así como la 
promoción, construcción y venta 
de todo tipo de viviendas y de 
edificaciones. 

FOMENTO DE LA 
CONSTRUCCIÓN FERPA S.L. 

Domicilio: C / Carmen, 29 
(Miguel Esteban) 

Capital social: 9.000, 00 euros. 
Objeto social: Promoción y edi­
ficación de todo tipo de cons­
trucciones, tanto públicas co­
mo privadas, libres o de pro­
tección oficial, pavimentacio­
nes, saneamientos, así como la 
adquisición de solares y terre­
nos para tales fines constructi­
vos y compraventa de inmue­
bles. 

CONSTRUCCIONES Y 
PROYECTOS JEYMAR S.L. 

Domicilio: C / General Yagüe, 
número 21 

(Alameda de la Sagra) 
Capital social: 5.000.000 pesetas 
Objeto social: La promoción, 
construcción y venta, por cuen­
ta propia o ajena, de toda calse 
de edificaciones destinadas a 
cualquier uso, ya sea industrial, 
comecial o a viviendas, así co­
mo la realización de toda clase 
de obras públicas y privadas, y 
la urbanización, parcelación y 
venta de toda clase de terre­
nos. 

OBRAS ALTAMIRA SL. 
Domicilio: C / Nuevo Toledo, 8 

^ (Illescas) 
Capital social: 4.500,00 euros. 

Objeto social: Construcción, al-
bañilería y trabajos, reformas y 
rehabilitaciones, trabajos en ye­
so y escayola. Consolidación y 
prepración de terrenos para la 
construcción, cimentación, pre­
paración y montaje de estructu­
ras y cubiertas en edificaciones. 
Promoción inmobiliaria servi­
cios relativos a inmobiliaria in­
dustrial. 

RUZMA IBÉRICA DE 
REFORMAS Y 

CONSTRUCCIÓN SL. 
Domicilio social: C / Concepción 

n°16 
(Cebolla) 

Capital social: 3.006,00 euros. 
Objeto social: La construcción y 
reforma de todo tipo de inmue­
bles. 

AZULEJOS Y PAVIMENTOS 
SANABRIA SLL 

Domicilio social: Avda. de 
Portugal, 66 

(Pantoja) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: La realización de 
trabajos de albañilería y cons­
trucción, así como de calefac­
ción, fontanería y electricidad 
en general. 

ALIMENTACIÓN 

ARELLANO DEL FRIÓ SL 
Domicilio: C / San Juan 

Bautista, 33 

(Fuensalida) 
Capital social: 12.000,00 euros 

Objeto social: La venta al por ma­
yor y menor de pan y bollería pre-
cocinados, así como de productos 
de alimentación en general. 

BODEGAS ANTERO SL. 
Domicilio: Paseo de la Estación 

sin número 
(Montearagón) 

Capital social: 3.013,00 euros. 
Objeto social: La elaboración, 
distribución, almacenamiento, 
crianza y embotellado de vinos. 

TRANSPORTES 

TRANSPORTES Y 
EXCAVACIONES GARCÍA 

REYSL 
Domicilio: C/General Mola, 32 

(Palomeque) 
Capital social: 2.500.000 ptas. 

Objeto social: Transporte de mer­
cancías por carretera, excavacio­
nes y preparación de terrenos. 

INDUSTRIA 

CURVADOS Y 
MECANIZADOS TOLEDO SL. 

Domicilio: Ctra. de Yuncos a 
Cedillo Nave 48. Polígono 

industrial 
(Cedillo del Condado) 

Capital social: 3.006^0 euros 
Objeto social: El montaje, me­
canización, manipulación y 
curvados de aluminio, hierro y 
PVC. Contratación, gestión, 
proyección, construcción y eje­
cución de toda clase de obra. 
Gestión, administración, ad­
quisición, promoción, enajena­
ción, arrendamiento (no finan­
ciero), rehabilitación, explota­
ción de bienes inmuebles. 

CAMBAS, REPARACIÓN DE 
PALETS SL. 

Domicilio: Ctra. de la Estación, 12 
(Villaluenga de la Sagra) 

Capital social: 3.010,00 euros 
Objeto sociahLa reparación, mon­
taje y fabricación de palets.. 

ANDRÉS-MANZANO SL. 
Domicilio: C / Cervera, n° 12 

(Segurilla) 
Capital social: 3.006,00 euros. 

Objeto social: La fabricación de pie­
dra artificial, la colocación de ésta y 
de piedra natural y de mármol. 

CASTILLA-YUSTE SL. 
Domicilio: Urbanización " 

El Cerro", 2 
(Madridejos) 

Capital social: 500.000 ptas. 
Objeto social: Realización, eje­
cución y contratación de traba­
jos de pintura y decoración; re-
ilización y contratación de 

obras. Revestmientos de exte­
riores e interiores. Comercial, 
al por mayor y al detalle, de 
pinturas, barnices,etc. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 22/12/2000.



2Í / ECONOMÍA Y EMPRESAS 

JOE/DOCM 
VIERNES, 22 DE DICIEMBRE DE 2000 

A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• JEFATURA DEL ESTADO 

* LEY 6/2000, de 13 de di­
ciembre, por la que. se 
aprueban medidas fisca-
les urgentes de estímulo 
al ahorro familiar y a la 
pequeña y mediana em­
presa. 
BOE 14 de diciembre de 
2000. 

• MINISTERIO DEL INTERIOR 

* Resolución de la Di­
rección General de Trá­
fico, de 30 de noviem­
bre de 2000, por la que 
se convoca concurso 
abierto para obra de se­
ñalización dinámica y 
gestión del tráfico en la 
N-II, tramo Guadalaja-
ra-Medinaceli. 
BOE 13 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Ge­
rencia de Infraestruc­
turas de la Seguridad del 
Estado, de 5 de diciembre 
de 2000, por la que se ad­
judica el contrato de obras 
de construcción de casa-
cuartel para la Guardia 
Civil en Pelan (Toledo). 
BOE 16 de diciembre de 
2000. 

• MINISTERIO DE ECONOMÍA 

* Resolución de la Di­
rección General de Po­
lítica Energética y Mi­
nas por la que se autori­
za a "Red Eléctrica de 
España, Sociedad Anó­
nima" la línea de entra­
da y salida en la subes­
tación de Pinilla de la lí­
nea de 400 kV Romica-
Rocamora, en el térmi­
no municipal de Chin­
chilla de Monte Aragón, 
en la provincia de Alba­
cete. 

BOE 14 de diciembre de 
2000. 

• MINISTERIO DE TRABAJO Y 

ASUNTOS SOCIALES 

* Resolución de 28 de 
noviembre de 2000, de 

la Dirección General de 
Trabajo, por la que se 
d ispone la inscripción 
en el registro y publica­
ción del acta de 9 de 
marzo de 2000 en la que 
se recogen los acuerdos 
sobre el salario mínimo 
garantizado para el año 
2000 del Convenio Co­
lectivo Estatal del Cor­
cho. 

BOE 13 de diciembre de 
2000. 

* Resolución del Centro 
de Atención a Minusváli-
dos Físicos del IMSER-
SO en Guadalajara por la 
que se amencia la convo­
catoria dé "concurso abier­
to número 7^/00, para la 
contratación del servicio 
de limpieza durante el 
año 2001. 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Resolución de la Con­
federación Hidrográfi­
ca del Tajo por la que se 
hace pública la adjudi­
cación del contrato de 
las obras del proyecto 
de reparación de las ace­
quias del TM de Borox y 
las acequias A y E del 
TM de Seseña (Toledo). 
E x p e d i e n t e 
00DT0224/NO. 
BOE 13 de diciembre de 
2000. 

• MINISTERIO DE SANIDAD Y 

CONSUMO 

* Resolución del Com­
plejo Hospitalario de 
Albacete por la que se 
anuncia la adjudicación 
de un concurso de sumi­
nistros. 
BOE 13 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Ge­
rencia del Complejo 
Hospitalario de Ciudad 
Real por la que se publi­
ca la licitación para el su­
ministro de gasas y com­
presas quirúrgicas. 
BOE 13 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Direc­
ción del Complejo Hos­
pitalario de Ciudad Real 
por la que se hace público 
la adjudicación del C. A. 
20/00, suministro de torre 
de laparoscopia, ecocar-
diógrafo y aparato de 
crioterapia por gas carbó­
nico. 

BOE 15 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Ge­
rencia de Atención Pri­
maria del Área de Salud 
de Toledo por la que se 
convoca concurso abierto 
9/2001. 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

* Resolución del Hospi­
tal de Hellín por la que se 
convoca concurso abierto 
para la contratación del 
servicio de limpieza del 
Hospital de Hellín. 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

• ADMINISTRACIÓN LOCAL 

* Resolución del Ayun­
tamiento de Guadalaja­
ra por la qué se anuncia 
concurso, en pí-ocedi-
miento abierto, para la 
adjudicación de las 
obras incluidas en el 
proyecto de ejecución de 
piscina cubierta munici­
pal. 
BOE 13 de diciembre de 
2000. 

•MINISTERIO DE FOMENTO 

* Resolución de la Junta 
de Contratación de la 
Subsecretaría por la que 
se anuncia la contratación 
del proyecto dp rehabilita- ;, 

^ción dé'1dá'locáIés''dé''TáÍ 
Unidad de Carreteras de 
Cuenca. 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

•MINISTERIO DE AGRICULTURA, 

PESCA Y AUMENTAQÓN 

* Resolución de la Presi­
dencia del Fondo Espa­
ñol de Garantía Agraria 
por la que se anuncia la 
adjudicación de las obras 
de acondicionamiento y 
mejora de las instalacio­
nes del depósito fiscal de 
alcoholes del PEGA en To-
melloso (Ciudad Real). 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Presi­
dencia del Fondo Español 
de Garantía Agraria por la 
que se anuncia la adjudica­
ción de las obras de conser­
vación en el Silo de Talave-
ra de la Reina (Toledo). 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

* Resolución de la Presi­
dencia del Fondo Espa­
ñol de Garantía Agraria 
por la que se anuncia la 
adjudicación de las obras 
de conservación en el Silo 
de Albacete. 
BOE 15 de diciembre de 
2000. 

Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra' 
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE AGRICULTURA 

Y MEDIO AMBIENTE 

* Ganadería. Decreto 
169/2000, de 28 de no­
viembre de 2000, por el 
que se designa a la autori­
dad competente respon­
sable de la aplicación del 
sistema de etiquetado de 
la carne de vacuno y de 
los productos a base de 
carne de vacuno en el te­
rritorio de la Comunidad 
Autónoma de Castilla-La 
Mancha. 
D . O . C . M . 13 de diciembre 

de 2000. 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 4 de di-
ciembré dé 2000,'de la Se­
cretaria General Técnica, 
por la que se da publici­
dad a las subvenciones 
concedidas a las Organiza­
ciones Profesionales Agra­
rias de Castilla-La Man­
cha. 
D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

* Resolución de 30 de no­
viembre de 2000, de la De­
legación Provincial de 
Agricultura y Medio Am­
biente de Ciudad Real, 
por la que se anuncia la li­
citación por el sistema de 
concurso público, median­
te procedimiento abierto y 
trámite de urgencia, de va­
rios expedientes de contra­
tación de Servicios en la 
provincia de Ciudad Real, 
que a continuación se indi­
can. 
D.O.C.M. 15 de diciembre 
de 2000. 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 24 de no­
viembre de 2000, de la 
Secretaría General Técni­
ca, por la que se convoca a 
las interesadas en ser Enti­
dades Colaboradoras de la 
Consejería de Agricultura 
y Medio Ambiente en la 
tramitación de solicitudes 
de subvención. 

D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 1 de di­
ciembre de 2000, de la Di­
rección General de la Pro­
ducción Agraria, por la 
que se establece el plazo 
para presentar las solicitu­
des de la línea de ayuda 
para el traslado de explo­
taciones ganaderas fuera 
del casco urbano para el 
año 2001. 
D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

* Medio Ambiente. Reso­
lución de 28 de noviem­
bre de 2000, de la Direc­
ción General de Calidad 
Ambiental, sobre la Decla­
ración de Impacto Am­
biental del proyecto deno­
minado Planta Asfáltica, 
cuyo Promotor es Hormi­
gones y Calzadas, S.A., en 
el término municipal de 
Esquivias (Toledo). 
D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

* Medio Ambiente. Resolu­
ción de 30 de noviembre de 
2000, de la Dirección Gene­
ral de Calidad 
Ambiental de la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente, por la que se or­
dena la publicación del 
anuncio sobre apertura del 
plazo de información 
pública del Estudio de Im­
pacto Ambiental del proyec­
to denominado Programa de 
Actuación Urbanizadora -
Ampliación del Polígono Ur­
bano 36 de Yeles (Toledo). 
D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA Y 

TRABAJO 

* Información Pública. 
Resolución de 2 de no­
viembre de 2000, de la De­
legación Provincial de In­
dustria y Trabajo de Tole­
do, por la que se somete a 
información pública la so­
licitud de autorización ad­
ministrativa y reconoci­
miento de la utilidad pú­
blica del proyecto de insta­
laciones denominado Red 
de Suministro al Polígono 
Industrial Torrehierro en el 
término municipal de Ta­
layera de la Reina (Toledo) 
GN-226. 

D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

* Anuncio de 23 de no­
viembre de 2000, de la 
Delegación Provincial de 
Cuenca. Información pú­

blica de autorización ad­
ministrativa para la con­
ducción, distribución y 
suministro de gas propa-
no para usos domésticos, 
comerciales e industria­
les. Referencia: 
16330100593. 
D.O.C.M. 15 de diciembre 
de 2000. 

• CONSEJERÍA DE SANIDAD 

* Resolución de 4 de di­
ciembre de 2000, por la 
que se anuncia la licitación 
al concurso público convo- ., 
cado para la prestación del 
servicio de seguridad y vi­
gilancia en el edificio sede 
de las Consejerías de Sani­
dad y de Bienestar Social. 
D.O.C.M. 13 de diciembre 
de 2000. 

• CONSEJERÍA DE BINÉSTÁR 

SOCIAL 

* Resolución de 15 de di­
ciembre de 2000, de la Con­
sejería de Bienestar Social, 
por la que se hace pública la 
licitación por la forma de 
concurso, procedimiento 
abierto, para la adjudica-

, , , , >'.ii o non 
Clon del contrato del servi-

• > (iv : 9 i r i W 
CIO de organización, gestión 
y ejecución del Programa' "' 
Turismo Social 2001 (Penín­
sula y Mallorca). 

'b.o.df^."?^á2 'cífeíiSifet¿ ;̂"^ 
de 2000. 

•̂t" 

• CONSEJERÍA DE 

ADMINISTRAQONES PÚBUCAS •" •* P 

* Resolución de 7 de di: 
ciembre de 2000, de la Corí-
sejería de Administracio­
nes Públicas, por la que se 
anuncia la adjudicación del 
expediente adquisición de 
dos camiones nodriza pesa­
da para atender emergen­
cias de sequía y aporte de 
agua en situaciones de cala­
midad y grandes incendios 
que acontezcan en la Re­
gión (Expte.:45/2000). 
D.O.C.M. 15 de diciembre 
de 2000. 

• EMPRESA PÚBUCA GESTIÓN 

DE INFRAESTRUCTURAS DE 

CASTILLA- LA MANCHA 

* Anuncio de 30 de no­
viembre de 2000, de la 
Empresa Pública Ges­
tión de Infraestructuras 
de Castilla-La Mancha, 
S.A., por el que se publi­
ca la licitación por la for­
ma de subasta, procedi­
miento abierto, para la 
contratación de las obras 
de construcción de un 
Centro Social Polivalente 
en Navamorcuende (To­
ledo). 

D.O.C.M. 15 de diciembre 
de 2000. 
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• OPORTUNIDADES 
DE NEGOCIO ( Para 
más información: 
Nombre: Dolores Cuen­
ca Valdivia. 
Dirección: Dirección Ge­
neral de Política de la 
Pyme (DGPYME) 
Paseo Castellana 162 
Planta 20 Despacho 14 
28046 Madrid 
Fax: 91 583.50.73. 
Nombre: 
Pedro A. Morejón 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio de 
Toledo .Calle Alfonso X 
el Sabio, 1 (Delegación 
de Hacienda) 
45071 Toledo 
Tfno: 925 28 53 90 

» Francia 

REF-1301/00 
Editor francés de software 
y servicios informáticos 
(auditoría, formación, asis­
tencia técnica, manteni­
miento), busca socios con el 
fin de: 1) Dirigir la integra­
ción 0 interfaz de los soft-
vifare; 2) ComercialÍ2ar el 
producto y sus servicios en 
sus países a industrias con 
un volumen de 50 a 400 
emplea/dos; 3)i Prppqnec so^ , 
luciones plenas a empresas 
industriales. Los socios po­
drían ser editores de pa­
quetes de software comple­
mentarios o empresas de 
servicios informáticos. 

REF-713/00 
Empresa monegasca es­
pecializada en la produc­
ción de mariscos en toda 
Europa busca agentes co­
merciales y distribuido­
res. 

REF-744/00 
Empresa francesa situada 
en Lyon y especializada en 
el desarrollo del comercio 
de nuevas tecnologías en 
Francia (estudios de merca­
do, estrategias de produc­
ción, verificación de "copy­
right", asesoramiento legal. 
etc.), ofrece sus servicios. 
Los nuevos productos son: 
nueva tecnología, hologra-
mas, sistemas de levitación. 
fotos en 3D, escritura láser. 
pantallas de plasma, escá-
ner, multimedia, reproduc­
ción digital de audio, pro­
ductos tecnológicos desco­
nocidos. 

REF-785/00 
Somos una empresa fran­

cesa especializada en el 
diseño y realización de 
herramientas de elevación 
y manipulación para car­
gas pesadas (capacidad 
de 1 a 100 toneladas). Por 
ejemplo: viguetas de iza­
da de pesos y tenazas ele­
vadoras para bobinas de 
acero. Trabajamos con las 
industrias del hierro, el 
acero y automovilística. 
Dentro del marco de 
nuestro desarrollo comer­
cial, deseamos introducir­
nos en otros mercados. 
Buscamos agentes comer­
ciales que estén interesa­
dos en representamos. 
proponiéndole una aso­
ciación eventual. Se apre­
ciará conocimiento de la 
lengua francesa o inglesa. 

REF-807/00 
Empresa francesa especiali­
zada en la realización de 
equipos mecánicos solda­
dos, realizados de acuerdo 
con planos. Pertenecemos a 
un grupo de empresas 
complementarias. De esta 
forma, disponemos de dife­
rentes departamentos que 
nos permiten integrar estos 
equipos (eléctricos, hidráu-

. Jicos y neumáticos). Nues-
tro equipo de montaje y 
construcción puede garan­
tizar, si fuera necesario, la 
entrega, instalación y co-
miertto. Trabajamos en 
cualquier sector: industria 
alimentaria, automovilísti­
ca, medioambiental, etc. 
Dentro del marco de nues­
tro desarrollo comercial. 
deseamos introducimos en 
otros mercados. Buscamos 
agentes comerciales intere­
sados en representamos. Se 
valorará conocimiento de 
la lengua francesa o ingle­
sa. 

REF-848/00 
Empresa francesa especiali­
zada en máquinas contro­
ladas de forma numérica. 
Trabajamos en cualquier 
sector: industria alimenta­
ria, automovilística, etc. 
Dentro del marco de desa­
rrollo comercial de nuestra 
empresa, deseamos intro­
ducimos en algunos mer­
cados exteriores. Buscamos 
agentes comerciales que es­
tén interesados en repre­
sentamos, proponiéndoles 
una sociedad eventual. Se 
apreciará conocimiento de 
la lengua francesa o ingle­
sa. 

Informad 
(Tel: 925-28 53 90 F 

REF-972/00 
Fabricante francés líder de 
productos para oficina, es­
pecializado en artículos pa­
ra marcar e imprimir. La 
empresa también provee 
máquinas y suministros 
para la fabricación de se­
llos. Buscamos agentes, dis­
tribuidores o fabricantes 
para vender nuestra gama 
de productos a administra­
ciones locales, empresas 
privadas y minoristas. 

• Italia 

REF-1190/00 
Productor italiano de biz­
cochos y galletas típicos 
busca socios comerciales 
para introducir sus produc­
tos genuinos en el extranje­
ro. 

REF-1191/00 
Empresa italiana especiali­
zada en todo tipo de flores 
(cortadas, ramos, y simila­
res), busca acuerdos comer­
ciales y de distribución. 

REF-1192/00 
Comerciante italiano de 
ropa blanca de gran cali­
dad (mantelerías, ropa de 

„pma,Jo,^llc\s, p ^ ^ s .de , 
cocina, etc.), busca acuer­
dos comerciales y de dis­
tribución. 

REF-1193/00 
Minorista italiano de 
aparatos electrodomésti­
cos, equipos de ilumina­
ción y accesorios eléctri­
cos, busca intermediarios 
y distribuidores para ex­
portar sus productos de 
gran calidad. 

REF-1199/00 
Empresa italiana especiali­
zada en la elaboración arte-
sanal de diversos produc­
tos, busca socios extranje­
ros para establecer acuer­
dos comerciales y de distri­
bución. 

REF-1200/00 
Empresa italiana especiali­
zada en la venta de calzado 
y ropa deportiva, está inte­
resada en establecer acuer­
dos comerciales y de distri­
bución. 

REF-1226/00 
Empresa italiana de espe­
cialidades gastronómicas. 
vinos y aceite de oliva, bus­
ca acuerdos comerciales y 

: de distribución. 

ón cedida por la Dirección Regí 
"ox: 925-221110, e-mail: BUZ 

REF-1227/00 
Empresa italiana especiali­
zada en artículos de artesa­
nía, está interesada en ex­
pandir su mercado y desea 
ponerse en contacto con 
distribuidores e importado­
res extranjeros. 

REF-1236/00 
Empresa italiana especiali­
zada en la venta de auto­
móviles busca intermedia­
rios y cooperación comer­
cial internacional. 

REF-1237/00 
Empresa italiana especiali­
zada en la producción de 
objetos de decoración de 
interiores, hechos de frutas 
y flores secas, busca distri­
buidores, intermediarios o 
agentes, y socios comercia­
les. 

REF-1312/00 
Empresa italiana ofrece su 
"know how" en el sector 
del mueble para la creación 
de una joint venture. La 
empresa busca acuerdos de 
distribución y marketing. 

REF-1313/00 
Empresa italiana dedicada 

. a la ropa deportiva (ciclis^ . 
mo, fitness), busca acuer­
dos de distribución. Tam­
bién está dispuesta a trans­
ferir su "know how". 

REF-1314/00 
Agencia de viajes italiana. 
situada en Lido di Jesolo (a 
10 km. de Venecia), y espe­
cializada en la preparación 
de paquetes de viajes para 
particulares y grupos. La 
empresa busca acuerdos de 
distribución y cooperación 
para la promoción de las 
diferentes ofertas de viaje. 
así como la logística. 

REF-1315/00 
Empresa italiana dedicada 
a la cría de temeros y espe­
cializada en la producción 
de vacas (55.000 vacas 
anuales), busca socios com­
plementarios en la cadena 
del proceso de transforma­
ción de carne. 

REF-1316/(X) 
Empresa italiana dedicada 
a la producción de vestidos 
busca acuerdos de coopera­
ción, con el fin de distribuir 
sus productos. También se 
busca socios para transfe­
rencia de "know how" y 
acuerdos en relación a dise-

pnol de Comercio en Castílla-L 
0N.OFICIAL@.CASTILLAM/ 

ños de los productos, así 
como joint venture. 

REF-1317/00 
Empresa irlandesa dedica­
da a la producción de vesti­
dos, desde 1985, y al desa­
rrollo de los productos en 
diversos estilos: línea infor­
mal, pantalones deporti­
vos, línea femenina, y ropa 
de punto. La empresa bus­
ca agentes y distribuidores. 
Posibilidad de joint ventu­
re. 

REF-1318/00 
Empresa italiana de pro­
ductos cosméticos, desde la 
década de los 80, posee su 
propia marca registrada. 
Sin embargo, también pue­
de producir bajo otras mar­
cas, según los encargos del 
cliente. La empresa busca 
distribuidores. 

REF-1319/00 
Productor italiano de bro­
tes para jardines de cultivo 
("solanaceae", "cucurbitace-
ae", etc.) y plantas en jarro­
nes (petunias, prímulas. 
pamporcinos, geranios. 
etc.), con certificado bioló­
gico. La empresa busca so­
cios comerciales, agentes o 
distribuidores para intro­
ducir sus productos en 
mercados extranjeros. Tam­
bién está interesada en es­
tablecer contactos con so­
cios comerciales y distribui­
dores para distribuir sus 
fertilizantes hidrosolubles 
complejos con microele-
mentos y matriz orgánica. 

REF-1320/00 
Empresa italiana situada a 
15 km de Treviso, al nores­
te de Italia, posee una exce­
lente experiencia en la pro­
ducción de sistemas de co­
municación con su propia 
marca tecnológica registra­
da y adecuado "know 
how". La empresa busca 
socios especializados en co­
municaciones o ingeniería. 
o que proyecten sistemas 
nuevos para entidades pú­
blicas en el campo de las 
telecomunicaciones, con el 
fin de establecer acuerdos 
recíprocos. 

REF-132iy00 
Empresa italiana especiali­
zada en la venta de dulces. 
patatas fritas y derivados. 
confites (sin azúcar, empa­
quetadas o en piezas suel­
tas), galletas, barquillos. 

a Mancha 
WCHA.DT.MCX.es) 

chocolate, crema, produc­
tos dietéticos a base de soja 
0eche, galletas, etc.); busca 
acuerdos comerciales y de 
distribución. 

REF-1322/00 
Empresa italiana especia­
lizada en la venta, insta­
lación y asistencia técnica 
de equipamiento para 
panaderías, pastelerías. 
carnicerías y restauran­
tes; busca socios comer­
ciales con el fin de esta­
blecer acuerdos de distri­
bución y asistencia técni­
ca. 

REF-1323/00 
Productor italiano de puer­
tas plegables, piezas, per­
sianas de madera y posti­
gos, busca distribuidores. 
constructoras, ingenieros y 
arquitectos, con el fin de 
distribuir sus productos de 
gran calidad en el extranje­
ro. 

REF-1324/00 
Productor italiano de flo­
res y plantas exóticas. 
busca socios extranjeros 
para establecer acuerdos 
de distribución y asisten­
cia comercial para sus 
productos. La empresa 
también está interesada 
en establecer acuerdos 
con productores de semi­
llas y plantas de Holan­
da. 

REF-1325/00 
Empresa italiana especia­
lizada en la venta de 
prendas de vestir "Made 
in Italy" (clásicas, elegan­
tes, informal y deporti­
va), busca socios comer­
ciales para establecer 
acuerdos de distribución 
para sus productos de 
gran calidad. 

REF-1326/00 
Empresa italiana especia­
lizada en la producción 
artesanal y venta de cal­
zado de gran calidad pa­
ra mujer, busca socios co­
merciales para distribuir 
sus productos en el ex­
tranjero. 

REF-1327/00 
Empresa italiana especia-

: lizada en la producción 
i de mezclas de café tosta-
: do, busca acuerdos de 
; distribución y produc-
: ción para su marca de ca-

\ fé. 
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OPINIÓN 

ALCIA SÁNCHEZ 

El peso dd 
mundorwraty 
\sm necesidades] 
El 18% del 
territorio es­
pañol pue­
de conside­
rarse como 
urbano. El 
82% restan­
te es territorio rural. El pa­
ralelismo de estos datos en 
Castilla-La Mancha, es, si­
no idéntico, más extremo. 
Así, considerando pobla­
ción rural aquella que vive 
en municipios de menos de 
10.000 habitantes, llegamos 
a la premisa de que en 
Castilla-La Mancha no más 
de una veintena superan 
esta cifra de los 1.000 mu­
nicipios que coiiforman la 
región. En este mapa po-
blacibnár obviar,' desdeñar, 
olvidar, discriminar al agri­
cultor y al mundo rural es 
un craso error. Quizás sea 
una perogrullada pero 
imagínense que desapare­
cen los pueblos, 
Desaparecerían no sólo los 
alimentos autóctonos que 
realmente nos confieren 
coi;fLinza sino nuestros re­
cuerdos, costumbres, esos 
paréntesis de tranquilidad 
añorada y necesaria... Por 
eso, la mala prensa que tie­
ne lá agricultura' como 
"gente que vive de subven­
ciones", debería de ser otro 
frente más a subsanar por 
las Administraciones, 

La Asociación criticó d 

Asaja cifra la pérdida de renta 
agraria en un 6% en 2000 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 
El año que termina ha sido 
en Castilla-La Mancha uno 
de los años agrarios "más 
complicados" desde que 
España se integró en la 
Unión Europea, según ca­
lificó el secretario general 
de la Asociación de 
Jóvenes Agricultores 
(Asaja) de Castilla-La 
Mancha, José María 
Fresneda, durante una rue­
da de prensa celebrada en 
Toledo. 

Finaliza el año con un 
descenso de la renta agra­
ria en Castilla-La Mancha 
cifrada entre un 5% y un 
6%, según Asaja, aso­
ciación qUe nt) refrenda los 
datos dados a conocer por 
la Oficina Eurostar, en la 
que se apunta que la renta 
agraria ha subido un 4,7%. 
Esta última cifra es erró­
nea, según la organización 
castellano-manchega, ya 
que no se ha tenido en 
cuenta que el número de 
activos en la agricultura ha 
disminuido. 

Respecto al balance que 
hizo Asaja en Toledo, cabe 
destacar la crítica realizada 
a las políticas llevadas a ca­
bo por las 
Administraciones para co­
rregir los efectos de la se­
quía. En este apartado José 

José María Fresneda pide que las Administraciones actúen 
contundencia** en los planes agroambientales y el P H N con 

EVOLUCIÓN DE LA PRODUCCIÓN EN C-LM 

Asaja criticó la falta de actuaciones en obras hidráulicas. 

María Fresneda, exigió "la los agricultores castellano-
aprobación de un seguro manchegos, que han con­
permanente porque la seguido que llegue en con-

^ ^ ^ cepto de me-

La organización 
exige 150.000 
hectáreas de 
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a g r i c u l t u r a 
no pude es­
tar a expen­
sas de par­
ches". 

Respecto 
a los resulta­
dos obteni­
dos en las so­
licitudes de 
replantación 
de viñedo se 
calificó de "satisfactoria", 
la labor llevada a cabo por 

regadío para la 
Castilla'La 

lAancha 

jora del viñe­
do 9.000 mi­
llones en el 
2.000. El pre­
sidente de 
A s a j a , 
F e r n a n d o 
Villena, criH-
có llegados a 
este punto el 
r e t r a s o 

existente en la Consejería 
de Agricultura respecto a 

la tramitación de los expe­
dientes de reestructura­
ción de viñedo. 

Ambos dirigentes pi­
den a las administraciones 
competentes que sean 
"contundentes" a la hora 
de desarrollar los progra­
mas agroambientales, ya 
aprobados en Bruselas, así 
como con el desarrollo del 
Plan Hidrológico 

Nacional. La Asociación 
señaló que "la gente debe 
saber que Castilla-La 
Mancha se encuentra den­
tro de la España seca y que 

es necesario que se pongan 
en funcionamiento 150.000 
hectáreas de regadío", 
apuntó Fresneda. 

El balance del sector ga­
nadero cierra con una pun­
tuación negativa. A la cri­
sis del porcino le sigue, se­
gún Asaja "lo mal que lo 
está haciendo el Gobierno 
central en el asunto de la 
crisis de las vacas locas". 
En este sentido. Fresneda 
pidió coordinación entre 
los diferentes ministerios 
implicados: Agricultura, 
Sanidad y Economía. 

A.S. 
C-LM 

La Fundación de la 
Indicación Geográfica del 
"Ajo Morado", ha arranca­
do en Castilla-La Mancha, 
con un presupuesto estatu­
tario de 2,1 millones de pe­
setas. 

Esta fundación será res­
ponsable de prestigiar en to­
do el mundo el ajo morado 
de Las Pedroñeras, promo­
viendo su comercialización 
y expansión en los merca­
dos, así como su protección, 
prestigio y fomento de la in­
vestigación del ajo. Son pa­
tronos José Santiago 

La Fundación de la Indicación del JV)o 
Morado arranca con 24 millones 
El sector del Ajo lÁorado de las Pedroñeras tiene un 

volumen de negocio de 10*000 millones de pesetas al año 
Rodrigo Zarco, presidente 
de Coopaman; Juan José 
Iniesta (Coopaman); Juan 
Pedro Murado (Coopaman); 
Juan Jesús Gómez Iniesta 
(Coopaman); Félix García 
Patino (Coopaman); Juan 
Pacheco Parra (Cooperativa 
San Isidro de Las 
Pedroñeras); Miguel 

Castellanos (Cooperativa 
San Isidro de Mota del 
Cuervo); Manuel Rubio 
Engrá (Ajoman. de Santa 
María del Campo Rus); 
Enrique Redondo 

(Cooperativa San Juan de El 
Provencio); Herminio 
Tribaldos (Cooperativa San 
Julián de La Alberca de 

Záncara) y MAnuel Moya 
(Cooperativa Manchaflor de 
San Clemente). 

"El peso socioeconómico 
del Ajo Morado de Las 
Pedroñeras es un hecho más 
que relevante en esta comu-
rüdad donde, se genera un 
volumen de negocio de 
10.000 millones de pesetas 

al año", sefialaba en la pre­
sentación de la Indicación 
Geográfica en Toledo el pre­
sidente de Coopaman, José 
Santiago Rodrigo Zarco. 

El sector, además ofrece 
al año 1,5 millones de jorna­
les y las familias que culti­
van este producto en 
Castilla-La Mancha son 

más de 6.500. Los ajos pro­
cedentes concretamente de 
las empresas de manipula­
ción y envasado radicadas 
en los términos municipales 
de La Alberca del Záncara, 
Mota del Cuervo, Las 
Pedroñeras, El Provencio, 
San Clemente y Santa María 
del Campo Rus, serán los 
amparados por esta deno­
minación, aunque el presi­
dente de Coopaman señala­
ba que todos los producto­
res que obtengan un ajo con 
la calidad que especifica la 
calidad se podrán integrar 
con posterioridad a la 
Indicación. 
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La producción ha sido similar a la del año pasado que rondó los 10.000 kilos 

El precio de la libra de azafran 
supera las 87.800 pesetas 

MóNiCA M O R E N O 

C-LM 

Hace unas semanas finali­
zó la campaña de lo que se 
considera "el oro rojo", el 
azafrán, y aunque todavía 
no hay datos oficiales por­
que al ser un cultivo no 
extensivo, es muy difícil 
conocer con exactitud la 
producción total que se ha 
obtenido este año en Cas­
tilla-La Mancha. Según las 
f u e n t e s 
c o n s u l t a ­
das por 
este sema-
n a r i o , 
tanto en 
A l b a c e t e , 
la provin­
cia donde 
hay más 
superficie, 
como en 

Toledo, la producción 
aproxinvida ha sido simi-j 
lar a la del año anterior o 
incluso inferior, ya que 
cada vez son menos las 

, hectáreas que se siembran 
(j,de este cultivo en Castilla-

La Mancha. Se calcula que 
la producción ronde los 
10.000 kilos aproximada­
mente. 

En cuanto a la superfi­
cie sembrada en la región 
en el año 1999, según la 
estadística de la Conseje­
ría de Agricultura, fue de 
571 hectáreas. Esta super­
ficie ha disminuido en los 
últimos diez años en un 
80%, pues en el 90 se regis­
traban 2.827 hectáreas. "Se 

La cotización de este cultivo, que tiende a desaparecer, se 
ha incrementado un 20% con respecto al año 1999 

Para que el azctfrán 
sea rentable 
se debería 

pagar a unas 
100.000 

pesetas/libra 

trata de un cultivo que no 
es rentable producir, ya 
que su recogida es total­
mente manual y familiar 
Los costes a la manera tra­
dicional superan amplia­
mente al valor del produc­
to, que aparentemente es 
muy alto, si no se tiene en 

cuenta la 
mano de 
o b r a " , 
c o m e n t a 
uno de los 
técnicos de 
la delega­
ción de agri­
cultura de 
A l b a c e t e , 
F r a n c i s c o 
M o r e n o 

Descalzo. 

Aunque Toledo jy fea; 
Mancha tengan fama de 
producir azafrán, sin duda 
alguna es Albacete la pro­
vincia que tiene más hectá­
reas con 356, seguida de 
Toledo con 141. En Albace­
te, La Roda y Lezuza, 
donde se compraban los 
bulbos de mejor calidad 
para plantarlos en la pro­
vincia, son las zonas 
donde la producción es 
más generalizada.En Tole­
do destacan Madridejos, 
Villafranca de los Caballe­
ros, Consuegra y Camu­
ñas, que es donde se 
encuentra localizado el 
Consejo Regulador Deno-

SUPERFICIE Y PRODUCCIÓN EN INDUSTRIALES DE AZAFRAN 

fuente: Consejería de Asriculhira :'.. 

minación de Origen de 

'''Aasrfrán-ciét̂ ^wtchá".... 
En cuanto 

al precio del 
azafrán en 
esta campa­
ña ha subido 
en un 20%, 
aproximada­
mente, aun­
que depende 
de las zonas 
donde se 
produzca. 

La superficie 
plantada en la 

pra para el azafrán con 
.I>;Oí^íielá.¿:os¿chaj Este^ 

año se está 
p a g a n d o 
alrededor de 
87.700 pese-
t a s / 1 i b r a 

regumen los 
últimos diez años 

en un 80% 

El Consejo Regulador 
de la Denominación de 
Origen Azafrán de La 
Mancha no fija los pre­
cios, pero sí orienta al 
agricultor y le da un pre­
cio orientativo de com-

(460 gra­
mos). Según 
los cultiva-

ha descendido dores toda­
vía es un 
precio bajo, 
ya que para 

que resulte rentable se 
tenía que cotizar a unas 
100.000 pesetas/libra. 

El número de cultiva­
dores, al ..igual queocurre 
con la producción, es difí­

cil dar una cifra exacta 

porque al ser familiar y 
•no estar registrado en 
ningún sitio no se puede 
calcular. En la actualidad 
hay inscritos en el Conse­
jo Regulador 132 agricul­
tores y seis empresas, 
siendo uno de los objeti­
vos del Consejo para el 
2001 el continuar con las 
campañas de información 
para dar a conocer el Con­
sejo Regulador 

La mano de obra es 
familiar y a puertas del 
siglo XXI, según el Conse­
jo Regulador, todavía se 
paga en especia. Es decir, 
de cada tres partes dos 
son para el productor y 
una para la mondadora. 

OPINIÓN 

MÓNICA MORENO 

Uno de los 
p r o d u c t o s 
más tradi­
cionales de 
Castil la-La 
Mancha y 
ujio de los 
más caros como es el aza­
frán está desapareciendo. 
Atrás quedan los años en 
los que los campos eran 
rojos y rosados. Ahora 
sólo es un cultivo familiar, 
que los que lo mantienen 
poco a poco se dan cuenta 
de que no resulta rentable. 
Mucho trabajo para reco­
gerlo y mal pagado, aun­
que los que tengan que 
dar 80.000 pesetas por 
menos de medio kilo sí les 
resulten caro. Además no 
se puede competir con el 
azafrán de Tiurquía o de 
Irán que es mucho más 
barato, e incluso se ha lle­
gado a comercializar 
como "azafrán de La 
Mancha", algo con lo que 
se enfrentó rápidamente 
el Consejo Regulador que 
está intentando acabar 
con este fenómeno, que 
en todos los cultivos apa 
rece. Pero de poco sirven 
los esfuerzos del Consejo 
Regulador si es im cultivo 
que hoy por hoy no obtie­
ne ningún tipo de subven 
ción, que es de lo que 
viven muchos agriculto­
res. No existen incentivos 
para que se cultive el oro 
rojo, más bien son todo 
impedimentos, salvando 
la labor que realiza el 
Consejo Regulador. 

C É S A R A R M U M A 

Cuenca 

Li Diputación Provincial de 
Cuenca aportará en el año 
2001 un total de 24 millones de 
pesetas para el mantenimiento 
del Centro de Investigación, 
Experimentación y Servicios 
del Champiñón (CÍES), ubica­
do en la localidad conquense 
de Quintanar del Rey, de 
acuerdo con el texto del con­
venio que suscribirá la institu­
ción con la Consejería de Agri­
cultura y Medio Ambiente y 
con la cooperativa de segundo 
grado "RECOMSA S.C.L". 

El texto del convenio, que 
fue aprobado el pasado vier­
nes por la Comisión de 

La Diputación de Cuenca destinará 24 
millones para el mantenimiento del CÍES 
De acuerdo con el convenio que suscribirá la Consejería de 

Agricultura y la cooperativa del champiñón Recomsa 
Gobierno de la institución pro­
vincial, establece que la Dipu­
tación de Cuenca aportará un 
total de 24 millones de pesetas 
en 2001 para el mantenimiento 
del CÍES, la misma cantidad 
que pondrá para ^ te mismot 
fin la Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente, en tanto 
que "RECOMSA S.C.L." cola­
borará en su financiación con 

4.200.000 pesetas en el próxi­
mo ejercicio. 

Se trata del primer conve­
nio de colaboración anual que 
firmarán las dos administra­
ciones y RECOMSA para el 
funcionamiento y control del 
CÍES de Quintanar del Rey, 
después de que los responsa­
bles de los tres organismos 
suscribieran el pasado 16 de 

junio un acuerdo mediante el 
que se incorporaba a la Comi­
sión Gestora del centro de 
investigación esta sociedad 
cooperativa de segundo 
grado, que aglutina a 17 

-empresas, cooperativas y SAT 
del sector del champiñón de 
las provincias de Cuenca y 
Albacete. 

El CÍES ocupa un impw-

tante lugar dentro del Plan 
Estratégico del Sector del 
Champiñón de la Comarca de 
La Manchuela, elaborado el 
pasado verano por encargo de 
la Asociación Profesional Cas-
tellano-Manchega del Cham-
pifión y Otras Setas Comesti­
bles, con el apoyo de varias 
instituciones públicas y enti­
dades privadas de la región y 

cuya finalidad es mejorar la 
rentabilidad del producto y su 
competí tividad en el merca­
do. 

La importancia del plan se 
pone de manifiesto por las 
cifras que se mueven en tomo 
a estos productos, ya que en la 
actualidad se producen en 
esta comarca -situada en las 
provincias de Cuenca y Alba­
cete-, unos 40 millones de 
kilos de champiñón al año, lo 
que representa en tomo al 
50% de la producción total 
española y^ntre 5 ó 7 millones 
de kilos de setas, que suponen 
el 70 o el 75% de la producción 
nacional. 
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Guadalajara 

Las proteínas vegetales se 
están dibujando en la actua­
lidad como la alternativa a 
las harinas de carne para uso 
animal, una vez demostrado 
que el suministro de este 
tipo de proteínas al ganado 
vacuno ha sido el canal de 
trasmisión de la Encefalopa­
tía Espongiforme Bovina 
(EEB) o mal de las vacas locas. 

Ya han sido varias las 
organizaciones agrarias 
(Asaja y UPA), así como la 
Asociación Española de Pro-

La C r i s i s d e la E E B p o d 

Proteínas vegetales, el sustituto 
natural de las harinas de carne 

Las oleaginosas y leguminosas se dibujan como cultivos altemativos del cereal 
ductores de Semilla (Apre­
sa), cuyo presidente es el 
alcarreño y director gerente 
a la vez del grupo Agrosa, 
Manuel Rojo Rojo, quienes 

se han pronunciado con una 
alternativa que mima al agri­
cultor español, y muy espe­
cialmente al castellano-man-
chego. Plantean así la susti­

tución de las harinas de 
carne con proteínas vegeta­
les con cultivos con muchas 
posibilidades en tierras de 
secano como son las Legu-

GANADERO 
^m 

Si alimentas tu ganado con piensos 

ELARCADENOE « 
puedes estar tranquilo ... 

El Arca de Noé te garantiza que sus piensos 

sólo han llevado y llevan 

PROrEINASVEfirAlES 

Esa ha sido nuestra apuesta y diferencia 

Por eso, sigue confiando en nosotros ... 

... para producir beneficios. 

, « ^ >. ^-íi^ ™.^*t^¡Si(* i^sm>¿»». *«^,w^,^ííUv*^íí»^s^«-it%s^p**™.«!%.ii^^ 

ALtMENTOS 
EL ARCA DE N 0 | 'M 

902.12,2412 ^^f 
Es otra iniciativa empresarial de ... Grupo Agrosa 

miñosas Autóctonas Espa­
ñolas (vezas, yeros. Garban­
zos y lentejas), las Proteagi-
nosas (guisantes, habas, 
haboncillos y altramuces) y 
las Oleaginosas (girasol, 
colza, soja y lino oleaginoso). 

Con datos sobre la mesa; 
éstas Organizaciones h^n 
demostrado cómo la prohi­
bición de las harinas de 
carne incrementará en más 
de 2,5 millones de toneladas 
las actuales 
importaciones 
de soja en 
Europa, cifra­
das en un défi­
cit en la Balan­
za Comercial 
Europea de 26 
millones de 
t o n e l a d a s 
ac tualmente . 
Úlk fiü8^níe''fi?J) WjJfotefJ 
ñas procede principalmente 
de Estados Unidos, Brasil y 
Argentina. 

Por este motivo, evitar el 
incremento de esta depen­
dencia proteica de la "soja 
americana", es uno de los 
principales objetivos a alcan­
zar ahora por los sectores 
implicados, tanto agriculto­
res como ganaderos o indus­
triales del sector. 

M a n u e l 
Rojo plantea 
llegados a 
estas lides que 
a nivel 
nacional se 
podría culti­
var en el 
campo espa­
ñol 4 millones 
de hectáreas 
dedicadas a 
las proteínas vegetales, tanto 
de leguminosas como de ole­
aginosas. 

Esta producción, según 
explicaba Manuel Rojo Rojo, 
"jamás saturaría el mercado 
porque su puesta en marcha 
se llevaría a cabo como culti­
vo rotatorio de los cereales 
cada cuatro años". La pro­
ducción media por hectárea 
de estos nuevos cultivos 
sería de 1.000 kilos. Hasta el 
momento, las leguminosas 
han tenido unas ayudas 
medias (sin penalizaciones) 

Castilla'La 
M.ancha podría 
sembrar al año 
750,000 tm, de 
cultivos ricos en 

proteínas vegetales 

de 31.000 pesetas por hectá­
rea en cualquier tipo de tie­
rra, hecho que no estaría de 
más si de paso se bonificara 
en ayudas a la productivi­
dad y no a la superficie. 

•En Castilla-La Mancha, la 
puesta en marcha de estos 
cultivos supondría una alter­
nativa más para el agricultor 
Su siembra rotatoria en tie­
rras de cereales de secano 
cada cuatro años equivaldría 

a un 25% de 
la produc­
ción actual 
de cereales 
( e s t i m a d a 
en 3 millo­
nes de tont^ 
ladas). Póí^ 
tanto, la 
r e g i ó n 
podría sem-

gftíí̂ ffF í̂aolW.ffife tereíaaSS 
de cultivos ricos en proteínas 
vegetales. 

Las ventajas y razones 
para promocionar su cultivo 
es que han sido especieS'tíííJ 
dicionales en nuestra agri­
cultura, que, alternando con 
el cereal, han permitido un 
orden natural en la rotación 
de los cultivos. Así, se consi­
gue mejorar la estructura del 
suelo ya que tras el cultivo 

de legumino­
sas el suelo 
queda más 
esponjoso y 
aireado. En el 
caso del lino 
o l e a g i n o s o 
(en el que la 
empresa Eco-
trans del 
grupo Agro­
sa está espe­

cializada) la productividad 
del cultivo siguiente puede 
aumentar hasta un 10%). 
Otra razón es porque apor­
tan gran cantidad de materia 
orgánica al suelo, con lo que 
ayudan a evitar el bloqueo 
químico. 

Además, las oleaginosas 
no sólo aportan cultivos ali­
mentarios, sino que son una 
opción para relanzar los bio-
combustibles, ya que los 
aceites vegetales constituyen 
una posibilidad real para 
sustituir el gasóleo como car-

Dejasyleagmosas 
se pueden además 

extraer aceites 
carburantes como 

sustitutos del 
gasóleo 
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Guadalajara 

Agrosa Semillas Selectas, 
S.A. es la empresa del 
Grupo Agrosa de Guada­
lajara que más recursos 
destina anualmente a I+D, 
en tomo a los 35 ó 40 millo­
nes anuales, fundamen­
talmente en el ámbito de la 
Mejora Vegetal de especies 
herbáceas, tanto cereales 
como leguminosas. Dichos 
recursos son tanto huma­
nos como económicos, 
pues, según explican fuen­
tes de la empresa, se dispo­
ne de un Departamento 
propio de I+D del cual es 
d i r e c t o r 
A g u s t í n 
Rojo (licen­
ciado en 
Biología) y 
f o r m a n 
parte de él 
otros tres 
t é c n i c o s 
titulados. 

Uno de 
los pilares 

La empresa ha destín 

Agrosa Semillas invierte más 
de 35 millones anuales en I+D 
La firma ampliará a tres años más la investigación de cereales, leguminosas y Unos 

Agrosa realiza 
proyectos de I+D 
en colahoración 
con entidades 
ruicionales e 

internacionales 

básicos de esta actuación 
en el ámbito de la I+D se 
basa en la relación y cola­
boración con diferentes 
centros públicos de inves­
tigación, los cuales partici-

Piarv^qpn- ;AgWSfi, ,S(?mil}3S: 
Selectas en diferentes pro­
yectos. Entre estos cabe 
destacar a la Universidad 
de Alcalá de Henares, 
Escuela Técnica Superior 
de Ingenieros Agrónomos 
de la UPM (Madrid) y de 
la Universidad de Córdo­
ba, el IM] A a través de sus 

diferentes centros como el 
ENCAN, el ITAP (Instituto 
Tecnológico Provincial) de 
Albacete, el IRTA de Cata­
luña, etc. 

Los proyectos de I+D 
que han sido objeto de eva­

luación y 
a p r o b a c i ó n 
por parte de 
o r g a n i s m o s 
n a c i o n a l e s 
han sido, 
entre otros, el 
"Proyecto de 
investigación 
y mejora de 
especies autó-
gamas" (cere­

ales, leguminosas y linos) 
y adaptación a diferentes 
ecosistemas". Este se ha 
desarrollado de 1998 a 
2000, cofinanciado por el 
Ministerio de Industria y 
Energíaa.través^de.la ini­
ciativa Atyca y por el Cen­
tro para el Desarrollo Téc­
nico Industrial (CDTI), con 
una inversión de 119 millo­
nes de pesetas para los tres 
años, incluyendo activos 
fijos, personal investiga­
dor, colaboraciones exter­
nas, circulante para el pro­

yecto y costes indirectos. 
En la actualidad se está 

preparando un nuevo pro­
yecto de I+D como conti­
nuación del anterior para 

Los cultivos de 
l^uminosas se 

pueden cuadruplicaír 
Guadalajara 

La Asociación Española de 
Leguminosas, cuyo vicepre­
sidente es Valentín López 
Gil, ejecutivo del Grupo 
Agrosa Semillas de Guadala­
jara, ha pedido al Ministerio 
de Agricultura en su última 
reunión mantenida reciente­
mente tras la búsqueda de 
alternativas a las harinas de 
carne, el fomento de este cul­
tivo, autóctono español, y ha 
pedido al ministro Miguel 
Arias Cañete que acabe con 
la discriminación que ha 
sufrido este cultivo y que qe-
cute una planificación para 
el desarrollo de este cultivo 
en un futuro. "Teniendo en 

cuenta que Francia ya ha soli­
citado a la Comisión Europea 
que se incremente la diferen­
cia de ayuda de las proteagi-
nosas sobre los cereales, 
pasando a 20 euros/tm en 
lugar de los 9,5 actuales, 
España debería de unirse a 
estas peticiones a favor de las 
leguminosas españolas y de 
paso en potenciar las deterio­
radas ayudas a las oleagiona-
sa" señalaba a este semanario 
Valentín López. 

En la región la producción 
de oleaginosas es de 100.000 
toneladas anuales, cifra que 
se podría cuadriplicar, sin 
coste presupuestario, para 
hacer frente a las crisis de las 
harinas de carne. 

el período 2001-2003, en el 
que se propondrán las 
nuevas líneas de trabajo 
I+D de Agrosa Semillas 
para el próximo trienio, así 

como estudios de investi­
gación con entidades de 
fuera de las fronteras 
nacionales. 

También la empresa 

guadalajareña ha desarro­
llado el proyecto "Implan­
tación de sistemas de pro­
tección medioambiental y 
ecogestión". 

A VACAS LOCAS... 
...PROTEÍNAS VEGETALES 

El CAMPO ESPAÑOL, puede ayudara producir gran parte de estas con: 

lEGmmSAS - 25/30 % de proteínas 
UHO OLEAGIHOSO - 4B % de proteínas y grasas 

AGROSA SEMILLAS puede ayudar aportando la. mejcres cariedaacs: 

VEUS: Senda i, VcmJa 

YEROS: Moro 131 

UNO OLMGINOSO -. Oliter, Júpiter o Miad 

t w ü T K A N O , puede ayudar coiilmtatiao, comprando y transformando 
la cosecha del grano de Lino, tanto en ciJtivo PAC, ctmw en retirada. 

¿ ' M O K I U U L I \ J K puede ayudar aportando por la diversificadón, por 

la rotación de cultiros y por la demanda del mercado. 

/.ADMINISTRACIÓN puede colaborar buscando 

y ampliando las cupos axj'ííewícs. 
mejores ayudas 

Con todo ello, conseguiremos dar rata mayor atleniatíea a nuestros 

campos y de paso producir la mqor l\ole!na Vegetal. 

, ¡.¡ar eso AGRICULTOR, GANADERO cuenta con AGROSA 

SEMUASSEUCTMS.A. V 
coT^flns 

902122412 
Agrosa Setmllas y Ecotratts son iniciativas empresariales Je 
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TayeraBrqkers Corred^ 

Requisitos de las polkas 
de garantía decenal 

La LEY DE ORDENA­
CIÓN DE LA EDinCA-
CIÓN (LOE), prevé que to­
dos los edificios de vivien­
das, cuenten necesaria­
mente con una póliza de 
garantía decenal (ya obli­
gatoria) relativa a los da­
ños materiales que afecten 
a los elementos estructura­
les de cimentación, sopor­
tes, vigas, forjados, muros 
de carga...- que compro­
metan la estabilidad y re­
sistencia mecánica del edi­
ficio y otra trienal que to­
davía no lo es. Lo novedo­
so y también lo polémico 
de la LOE, puede llevar­
nos a centrar la atención en 
la responsabilidad civil 
por los defectos de cons­
trucción, pero no debemos 
olvidar que la cobertura 
debe ser integral, abarcan­
do todas las fases de desa­
rrollo de la actividad. 

Figuras claves son EL 
PROMOTOR y EL CONS­
TRUCTOR, cuya respon­
sabilidad debe ser indivi­
dualizada, tanto por si co­
mo por las personas por 
las que deba responder. 
Caso particular es el de la 
AUTOPROMOCIÓN, en 
la que el promotor es a la 
vez el futuro propietario 
de la vivienda, esto es muy 
frecuente en el caso de los 
chalets; que también están 
obligados por la LOE a 
contratar los seguros dece­
nales. 

La sociedad actual, 
fuertemente industrializa­
da, ha generalizado a tra­
vés de la producción de 
bienes en masa, una situa­
ción de riesgo constante y 
colectivo. Y es esa misma 
sociedad la que pretende, 
también colectivamente, a 
la reparación de los daños 
que la misma medida que 
los genera. Para ello, se ar­
ticula un sistema de garan­
tías, basado en el contrato 
de seguro, en el que la pó­

liza debe ser un instru­
mento pacífico de seguri­
dad y reparación que pro­
porcione certeza de que las 
responsabilidad será aten-

(̂ Q^ 
No hasta pues cfue 

se imponga 
la cMigatoriedad de 

la contratadón, 
sino cfue debe haber 

efectividad 

dida sin generar incerti-
dumbres perjudiciales. 

No basta pues que una 
Ley imponga la obligato­
riedad de la contratación 
de un seguro, debe garan­
tizar así mismo la efectivi-

La responsabilidad 
del promotor 

constructor 
debe ser 

individualizada 

dad de la misma; median­
te el cumplimiento de to­
dos los requisitos que le 
den vigor y plenitud de e-
fectos. Para ello la remi­
sión a un tercero de la 
comprobación parece un 
buen sistema. En el caso de 

En la autopromoción 
el promotor es ala vez 

el propietario de la 
vivienda, q^ también 

tiene q¡ue contratar 
seguros decenales 

la LOE, encarga a Notarios 
y Registradores que acre­

diten y testimonien la 
constitución y vigencia de 
las garantías previstas en 
el arl. 20.1 de la Ley El 
problema surge cuando 
estos profesionales no 
cuentan con instrucciones 
claras respecto a cuales 
son los requisitos formales 
que deben reunir las póli­
zas y consecuentemente 
autorizar e inscribir las de­
claraciones de obra nueva. 

La Dirección General 
de los Registros y del No­
tariado, dependiente del 
Ministerio de Justicia a 
consulta de la Dirección 
Genered de Seguros (Mi­
nisterio de Hacienda), ha 
publicado en el BOE 227 
de 21 de septiembre una 
INSTRUCCIÓN, por la 
cual se deben acreditar las 
siguientes circunstancias: 

''^Relativas a la iden­
tificación y descripción de 
la edificación: 

*Localización y empla­
za rniento 

*Referencia catastral y 
datos regístrales (si la fin­
ca está inscrita) 

*Plano de situación del 
solar o edificio conjunto. 

•®"ReIativas al seguro: 
*Calificación y modali­

dad de seguro (daños o 
caución) 

*Garantías cubiertas, 
franquicia, importe y for­
ma de pago 

*Capital asegurado, 
plazo de vigencia 

*Identificación del to­
mador, que será el promo­
tor o el constructor 

*Expresión de que el a-
segurado es el tomador y 
los sucesivos adquirientes. 

"^Relativas a la enti­
dad aseguradora 

*Identificación de la en­
tidad aseguradora y auto­
rización para operar en Es­
paña. 

Nombre y apellidos de 
quien firma y su legitima­
ción. 

NUEVA ECONOMÍA 

Jesús Fernández Chillaron 
Webmaster ÍDf 

Cómo afecta internet a 
la gnm empresa (yU) 

Beneficios graduales 
El tamaño ya no limita los 

beneficios. Tradicionalmente, 
la disminución gradual de los 
beneficios significaba que ha­
bía espacio para la competen­
cia en la mayoría de los secto­
res económicos. En la econo­
mía industrial, donde maxi-
mizar los beneficios significa­
ba limitar la capacidad de 
producción, la única forma 
de satisfacer la demanda total 
del consumidor era a través 
de numerosas empresas. Por 
ello, tradicionalmente la dis­
minución gradual de los be­
neficios significaba que había 
espacio para la competencia 
en la mayoría de los sectores 
económicos. 

Esta regla es aplicable a la 
economía actual, pero sólo 
para aquellos negocios basa­
dos en activos físicos. La in­
formación, la propiedad inte­
lectual y las relaciones con los 
clientes no están limitadas 
p)or la capacidad de la fábrica, 
ya que apenas cuentan con 
un comf)onente físico. De he­
cho, el rendimiento a escala 
aumenta en este nuevo entor­
no económico; en teoría, una 
empresa puede crecer sin lí­
mite, aproximando los costes 
unitarios a cero y aumentan­
do exponencialmente el valor 
del producto para el cliente. 

Como ejemplo valga una 
reflexión: en cualquier nego­
cio un actor -quizá dos- pue­
de llegar a dominar el merca­
do. Una vez que una empre­
sa consigue un sólido lideraz-
go seguirá creciendo hasta si­
tuarse en una posición de in­
superable dominio. En este 
contexto económico, las em­
presas ya establecidas pue­
den rápidamente quedarse 
detrás y no recujjerarse ja­
más. Entre tanto, las nuevas 
empresas deben redefinir 
constantemente las ofertas 
que realizan a sus clientes, 
con el fin de reconducir el vo­
lumen y rebajar los costes, re­
sistiendo la tentación de com­

petir exclusivamente en el 
precio. 

Acceso a la información 
El acceso a la información 

ha dejado de ser caro y res­
tringido. En la econorm'a in­
dustrial, la información para 
los compradores y vendedo­
res era con frecuencia cara y 
difi'cü de obtener. Los consu­
midores tenían pocas fuentes 
de información sobre pro-

i^^ 
Las empresas están 

comprendiendo 
(jue los clientes son 

cadavezinás 
exigentes debido a 

las ofertas 

ductos, aparte de las que le 
proporcionaba la publicidad 
o la recomendación de un a-
migo. Los fabricantes y mino­
ristas llevaban a cabo investi­
gaciones de mercado para co­
nocer las necesidades y com­
portamientos de los compra­
dores, sin posibilidad de seg­
mentación. 

Ahora la información es 
más barata y fácil de obtener. 
Las empresas están compren­
diendo que los clientes son 
cada vez más exigentes debi­
do a la gran cantidad de ofer­
tas y al fácil acceso a una in­
formación más completa. En 
este nuevo entorno están bajo 
la presión que supone crear 

vadoras y valiosas para con­
trarrestar la competencia en 
precio, que está al alcance de 
un solo click del ratón de sus 
clientes. 

La respuesta está en que 
en la economía actual existen 
enormes oportunidades para 
todos. Los fabricantes y pro­
veedores de servicios pueden 
recopilar información sobre 
los clientes y utilizarla para 
proporcionar a cada uno de 
ellos exactamente lo que de­
sea; para facilitarles de mane­
ra personalizada unos pro­
ductos y servicios que nunca 
antes habían imaginado. 

El tiempo para llegar al 

mexXÜÚQi 'JJÍ: ?,'J-'J; : - n:^ .'.•• - < 

Ya no se necesitan varios 
años ni grandes capitales pa­
ra establecer un negocio con 
presencia a escala mundial. 
En la economía industrial a-
brir nuevos mercados repre­
sentaba un gran esfuerzo. 
Llevaba años realizar estu­
dios de mercado, construir y 
desplegar activos físicos, i-
dentificar y elaborar inventa­
rios específicos, y generar la 
capacidad necesaria de pro­
ducción y venta. 

En la actualidad se pue­
den abrir nuevos mercados 
de un día para otro. Los ca­
nales virtuales pueden utili­
zarse para buscar fuentes de 
productos y servicios y para 
promocionar, vender y dar 
soporte a los mismos... y to­
do ello de forma más rápida 
y barata que investigar si la 
expansión es una buena i-
dea. continuamente ofertas inno-

mmmm i mmm Emmm smm. 
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I^s castellimo^m^ 

El gasto medio por persona se 
ralentíza en el tercer trimestre 
F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

Los consumidores castella-
no-manchegos están no­
tando más que otros el de-
sacelerón del ritmo de cre­
cimiento de la economía 
española a lo largo del pre­
sente año. Según se recoge 
en la Encuesta Continua de 
Presupuestos Familiares 
del Instituto Nacional de 
Estadística (INE) el gasto 
medio por persona en Cas­
tilla-La Mancha durante el 
tercer trimestre ascendió a 
214.868 pesetas, lo que su­
pone un descenso del 
6,69% respecto al trimestre 
anterior y prácticamente la 
misma cantidad que en los 
tres primeros meses de 
2000. En el resto del teíritesni 
rio nacional el nivel de 
consumo experimentó un 
ligero incremento -del 
2,8%- en relación al trimes­
tre anterior. 

Los habitantes de Casti­
lla-La Mancha son los ter­
ceros que menos gastan de 
España (44.000 pesetas por 
debajo de la media na­
cional), superando única­
mente en este capítulo a 
sus homólogos de Murcia 
y Extremadura. 

A pesar de este retroce­
so, la encuesta del INE re-

A pesar de esto, respecto cd misnfw periodo del año anterior 
las famüias destinan al gasto un 9,75% más 

fleja que la situación eco­
nómica actual sigue siendo 
buena en términos genera­
les, ya que el gasto medio 
por persona en la comuni­
dad castellano-manchega 
se ha incrementado en un 
9,75% con respecto al mis­
mo periodo del año ante­
rior, mientras que a nivel 
nacional lo hizo en un 5%. 

Los hábitos de gasto de 
los castellano-manchegos 
siguen siendo los mismos 
que hace un año, destinan­
do cerca del 22,25% de lo 
que ganan a alimentos, be­
bidas y tabaco. 

Re>^ffrtosg< Dl8>VjjHíi!cep-
ción del momento econó­
mico actual también se no­
ta una mejora si se compa­
ra con el mismo periodo 
del año anterior. Así, mien­
tras que en el tercer trimes­
tre de 1999 el 62,5% de los 
hogares de la región admi­
tían que tenían dificultad 
para llegar a fin de mes con 
los ingresos netos mensua­
les percibidos, entre junio 
y septiembre del presente 
año afirman lo mismo un 
58,6% del total. Este buen 
dato contrasta, sin embar­

go, con el hecho de que los 
castellano-manchegos si­
guen ocupando el primer 
lugar entre los que llegan a 
final de mes con cierta difi­
cultad, concretamente el 
36,5%, frente al 28,9% de la 
media nacional. En este 

apartado también destaca 
que en Castilla-La Mancha 
todavía un 8,2% de las fa­
milias declaren que llegan 
a fin de mes con mucha di­
ficultad. 

Por último, la encuesta 
del INE constata que el 

55% de los hogares de la 
región considera que el 
momento actual no es ade­
cuado, pero tampoco malo 
para realizar compras im­
portantes (no se tienen en 
cuenta las adquisiciones de 
viviendas). 

OPINIÓN 

K|. LIANA NIETO 

la vida 

igual 
Los datos 
sobre pre­
supues tos 
familiares 
facilitados 
por el, INE 
no han pi­
llado por 
sorpresa, una vez que to­
dos los indicadores eco­
nómicos que se van dan­
do a conocer ponen de 
manifiesto la ralentiza-
ción en la economía caste­
llano-manchega y, por 
consiguiente, del consu­
mo interno, que es uno de 
los que más se ve afecta 
do. El hecho de que los 
c a s t e l l a n o - m a n c h e g o s 
gasten menos puede de­
berse a dos motivos fun-
dajpíieij^l^:„l5;en^,p9rqM^ 
son de los que menos ga­
nan de España o por la 
tradicional mental idad 
ahorradora que siempre 
les ha caracterizado. Me 
temo que lo primero va a 
continuar siendo así y, 
por tanto, habrá que 
aceptarlo como buena­
mente se pueda. Respecto 
a lo segundo, mientras to­
do vaya bien, se invertirá 
la tendencia, pero cuando 
vuelvan malas vendrán 
peor...En fin, como dice la 
canción; la vida sigue 
iguaL 

El iiresupuesto de la UCLM 
asciende a 20.000 millones 

REDACCIÓN 

C-LM 
El Consejo Social de la Uni­
versidad de Castilla-La 
Mancha (UCLM) ha dado 
luz verde al proyecto de 
presupuestos para el 2001, 
que asciende a 
20.000.766.244 pesetas en 
gastos corrientes e inver­
siones. Con respecto al pre­
sente ejercicio, en el capítu­
lo de gastos corrientes se ha 
experimentado un creci­

miento de más de 1.400 mi­
llones de pesetas. 

Un total de 620 millones 
serán destinados a dota­
ción de plantilla para pro­
fesorado, a fin de comple­
tar las plantillas de las nue­
vas titulaciones que la Uni­
versidad Regional puso en 
marcha en el curso acadé­
mico 1998, así como para la 
integración de todos los 
Centros Adscritos exis­
tentes en los campus y para 

la consolidación de la plan­
tilla del profesorado en ge­
neral de la Universidad. 

El proyecto de presu­
puestos recoge también 
una importante partida, 
300 millones, que irán des­
tinados a la dotación de 
plazas de personal de ad­
ministración y servicios, 
principalmente en bibliote­
cas, laboratorios, el servicio 
de informática y telecomu­
nicaciones. 

El IPI se incrementó 
un 1,3% en octubre 

REDACCIÓN 

C-LM 
El índice General de Pro­
ducción Industrial (IPI) 
en Castilla-La Mancha del 
pasado mes de octubre ha 
experimentado un incre­
mento del 1,3% respecto 
al mismo mes del año an­
terior, mientras que la me­
dia nacional lo hizo en un 
2,6%. 

La tasa de la media de 
lo que va del año 2000 so­

bre la media del mismo 
periodo de 1999 se sitúa 
en 3%, casi dos puntos 
menos que el índice gene­
ral a nivel nacional, que 
creció un 4,9%. 

Castilla-La Mancha 
ocupa el undécimo lugar 
por tasa de crecimiento 
del IPI respecto al mes de 
octubre del pasado año, 
aunque en el acumulado 
de 2000 es la segunda co­
munidad autónoma con 

menor tasa de incremen­
to, solamente por encima 
de la región de Murcia. 

Las actividades que ex­
perimentaron mayores 
subidas en la media de lo 
que va de año en el terri­
torio nacional fueron la 
"Producción y primera 
transformación de meta­
les", con un 18,2%, y la 
"Fabricación de material 
electrónico (excepto orde­
nadores)", con un 17,1%. 
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El Parlamento regional â ^ 

Las Cortes acuerdan crear 
un Gitanismo de I+D 

También se da el visto bueno a la constitución de un ente que 
gestione programas en materia de promoción de la mujer 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Parlamento regional ha 
dado el visto bueno a los 
presupuestos de la región 
para el próximo año que 
ascienden a 604.108 millo­
nes de pesetas. Como 
resumen de los dos días de 
debate en Cortes, esta 
aprobación de los presu­
puestos se ha saldado con 
el rechazo de la mayor 
parte de las enmiendas 
que el Partido Popular 
presentó y el acuerdo en 
cinco enmiendas que se 
transaron entre el PSOE y 
e l P P 

Fruto de estos acuer­
dos, se aprobó que el Con­
sejo de Gobierno de la 
región adopte las decisio­
nes oportunas para la crea­
ción de una unidad inte­
grada en la estructura de 
la Administración Regio­
nal que se encargue de la 
gestión de todas las actua­
ciones en materia de 
investigación científica, 
innovación y desarrollo 
tecnológico. 

Otra de las enmiendas 
transacionales se refiere a 
la creación de otro organis­
mo que gestione los pro­
gramas y competencias de 
la Junta de Comunidades 
de la región en materia de 
promoción de la mujer. 
Para la creación de este 

Castilla-La Mancha dispondrá de más de 600.000 millones para el próximo año. 

órgano, el Gobierno debe­
rá presentar a las Cortes 
durante el próximo año un 
Proyecto de Ley. 

A m b a s 
e n m i e n d a s 
no se han 
cuantif icado 
e c o n ó m i c a ­
mente en los 
p r e s u p u e s ­
tos. 

Sobre la 
e l i m i n a c i ó n 
de barreras 
arquitectóni­
cas, se ha acordado el 
incremento de dotaciones 
para para llevar a cabo las 

inversiones para garanti­
zar la accesibilidad a edifi­
cios de la Junta. 

Así, se añaden 15 millo­
nes de pese­
tas a aten­
ción a per­
sonas disca-
p a c i t a d a s 
que se 

detraen de 
la Dirección 
y Servicios 
g e n e r a l e s 
de bienes­
tar social. 

También se acuerda la 
creación de un Plan Espe­
cial de incentivos de 

Se establecerá 
un Plan de 
Especial de 

incentivos de 
empleo para 

mujeres 

empleo destinado a las 
mujeres, mediante nuevas 
líneas de ayudas a empre­
sas o complementando las 
existentes, por cada pues­
to de trabajo creado que 
sea cubierto con mujeres 
desempleadas. 

Por último, también se 
aprobó una disposición 
adicional para que el Con­
sejo de Gobierno regule la 
garantía de servicios 
especializados para todas 
las mujeres de la región 
que sufren violencia 
doméstica, asegurando la 
asistencia jurídica gratui­
ta. 

Guadak̂ aiB ainrueba 
un presupuesto de 

7.133 millones 
La partida de personal es de 2330 

millones de pesetas 
JUAN M . MIRANDA 

El 
endeudamiento 
del Consistorio 

supera los 
5,000 millones 

de pesetas 

Guadalajara 

Gradas a la mayoría absolu­
ta con la que cuenta el Parti­
do Popular (PP) en el Ayun­
tamiento de Guadalajara, se 
ha aprobado el Presupuesto 
Municipal para el año 2001, 
a pesar también de contar 
con el apoyo de los dos gru­
pos de la oposición (PSOE e 
lU), así como del informe 
del inter-
v e n t o r , 
donde se 
refleja que 
las cuentas 
carecen de 
equi l ibr io 
real. 

M i e n -
tras desde 
el equipo 
de Gobierno, a través del 
concejal delegado de 
Hacienda, Juan Antonio de 
la Heras, se ha calificado 
estos presupuestos como 
"históricos y con futuro", 
superando por primera vez 
la cifra de los 7.000 millones 
de fjesetas, desde la oposi­
ción se presentaban las 
enmiendas a la totalidad 
que finalmente no prospera­
ban, además de 12 enmien­
das parciales, de las cuales 
sólo se llegaba a aprobar 
una del grupo socialista. 

Las cuentas han experi­
mentado un incrementado 
considerable respecto a las 
del año actual, incluyendo 
tanto el presupuesto del 
Patronato de Cultura como 
el de Eteportes, y con una 

previsión de inversiones 
cercana a los 1.300 millones 
de pesetas, cifra también 
superior en más de 500 
millones a la del presupues­
to de este año. 

Entre los proyectos más 
destacados con partidas 
presupuestarias importan­
tes cabe destacar el de la 
integración del río Henares 
en Guadalajara, con el fin de 

llegar a conver­
tirlo en un 
lugar agradable 
de ocio y dis­
frute, las obras 
del teatro de la 
capital, que 
prosiguen aún; 
la primera fase 
de adecuación 
de la finca de 

Castillejos, la segunda fase 
del barranco del Alamín, 
pavimentación de aceras, la 
nueva piscina cubierta y 
mobiliario para las nuevas 
dependencias complemen­
tarias del Consistorio. Por lo 
que se refiere al apartado de 
gastos, personal es la parti­
da que se lleva más presu­
puestos, con 2.330 millones 
de pesetas. 

Para los grupos de la 
oposición se trata de unos 
presupuestos "ficticios e 
irreales" y criticaron tam­
bién el alto nivel de endeu­
damiento del Consistorio 
que cifraron en cerca de 
6.000 millones de pesetas 
frente a los algo más de 
5.100 millones cifrados por 
el Equipo de Gobierno. 

REDACCIÓN 

C-LM 

La Diputación de Toledo 
ha aprobado, con los votos 
en contra del PSOE, sus 
presupuestos para el pró­
ximo año que ascienden a 
15.552 millones de pesetas, 
de los que unos 5.000 
millones se destinarán a 
los ayuntamientos de la 
provincia, a través de la 
firma de convenios y 
acuerdos provinciales. 

El presidente de la 
Diputación Provincial, 
Miguel Ángel Ruiz Ayú-
car, destacó en la presenta­
ción de estos presupuestos 

La Diputación de Toledo da luz verde a 
sus cuentas para el próximo año 

La institución provincial dispondrá de más de 15.500 millones 
de pesetas de los que 5*000 son para ayuntamientos 

que con los mismos se 
plantean rebajar los nive­
les de endeudamiento a un 
15%. En otro orden de 
cosas, añadió que no 
aumentará la presión fiscal 
que se cobra a los ayunta­
mientos por la utilización 
del Organismo de Gestión 
Tributaria de 5 punto a 4. 

El gasto de personal 
para el próximo año de la 
Diputación será de casi 
6.000 millones de pesetas, 
lo que representa el 39.36% 
del total. Los gastos finan­
cieros supondrán el 4,26% 
del global del presupues-
to,con 644 millones de 
pesetas. 

Por transferencias 
corrientes, la Diputación 
ingresará un total de 
10.529 millones, el 69,64% 
de sus ingresos. Esta parti­
da está constituida por la 
participación en los tribu­
tos del estado y en otras 
transferencias a financiar 
operaciones corrientes. 

Las tasas y otros ingre­
sos, en los que se incluyen 
los ingresos derivados de 
la prestación de servicios 
públicos y de las activida­
des de competencia pro­
vincial, representan el 
10,85% del total del presu­
puesto de ingresos, con 
1.641 millones de pesetas. 

La Agencia Provincial 
de la Energía tiene un pre­
supuesto para el próximo 
año de 20.240.000 pesetas 
y el organismo autónomo-
provincial de gestión tri­
butaria de casi 600 millo­
nes de pesetas. Lo que es la 
institución local tiene un 
presupuesto de 

15.118.620.270 pesetas. 
De los 5.000 millones de 

pesetas que se repartirán 
entre los ayuntamientos, 
2.267 millones se destina­
rán a cooperación munici­
pal, 1.249 millones a infra­
estructuras y 500 millones 
a ayudas a municipios. 
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El 47,7% de las 
exportaciones 
de la región 
son bienes 
intermedios 

A.I.M. 
C-LM 

Los llamados bienes interme­
dios, es decir las materias pri­
mas o los elementos que las 
empresas utili2an para la ela­
boración del producto final, 
representan el 47,7% de las 
exportaciones realizadas por 
parte de la Comunidad Autó­
noma en el primer semestre 
del año. 

Los bienes de consumo, 
que son los ya terminados, 
también suponen un buen 
porcentaje del total de las 
ventas al exterior, el 45,6%, 
con 65.544 millones de pese­
tas. 

En el estudio realizado por 
el Consejo Superior de Cáma­
ras sobre el comercio exterior 
en España en el que se hace 
mención a la especialización 
exportadora de las regiones, 
se vxielve a constatar que la 

'jríf.î egión castellano-manchega 
«''Vende al exterior un bajo vo­

lumen, el 6,6%, de bienes de 
capital que agrupa a la ma­
quinaria y tecnología en gene-

-ns^g^jlamm ^nnn'ibnort^h 

Esta situación es muy si­
milar a la del año pasado con 
datos de las exportaciones 

"'J^^sta el mes de septiembre. 
^3"EÍ\fóhces (Ver Economía y Em­

presas de 4 de febrero de 2000) 
los bienes de consumo supo­
nían el 51% de las exportacio­
nes mientras que los bienes 
intermedios eran el 42% y los 
bienes de capital estaban en 
tomo al 7%. 

Si lo comparamos con la 
media nacional, Castilla-La 
Mancha exporta un mayor 
volumen de bienes interme­
dios y de coasumo, en dos y 
seis puntos por encima, res­
pectivamente. Los bienes de 
capital exportados a nivel na­
cional suponen el 14% del to­
tal de ventas al exterior, es de-
cirel doble de lo que repre­
sentan a nivel regional. 

En las importaciones de la 
región, por contra, la maqui­
naria y tecnología suponen el 
29% de su volumen total de 
compras y los bienes de con­
sumo el 33%. El resto, un 38%, 
son materias primas. 

Las exportaciones hasta el 
mes de junio de la región su­
man 143.668 millones de p)e-
setas y las importaciones 
245.427 millones. Las prime­
ras crecieron un 15,1% y las 
segundas un 16,6%. 
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Opciones: 
• 1.500 ptas (con manuales, CD, caja y gastos de envío) 
• Gratuito (CD por correo y manuales en formato Word) 

PROMOCIÓN SUSGRIPTORES DE 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 
(^rupo de empresas de Comunicación EL DÍA 

Captura de otros documentos 

Opción Doble Stock 
Euro/ Ptasl Divisas 

' Lotes 

• N° de Serie 

Comisiones 

Costos 

• Stocks 
' Iva 

.: > !' 

CARACTERÍSTICAS GENERALES. 

Aplicación enteramente SQL. 
Multiempresa. 
Grupos empresariales compartiendo 
ficheros. 
Euros - Pts • Divisas. 
Garantías y N° de Serie. 
Precios de venta por Intervalos. 
Hasta 99 tarifas de venta. 
Base de datos de Mejor precio de Com­
pra. 
Agencias de Transporte. 

' Direcciones de Envío. 
' Punto verde. 

Doble Stock 
Cajas 

' Anticipos Clientes / Proveedores. 
' Enlace contable, con las contabilidades 

mas populares. 
' Libre definición de campos de ficheros 

maestros. 
' Gestión completa de Cobros. 
' Gestión completa de Pagos. 
' Confección de Remesas en Papel / 

Diskette. 
' Estadísticas de Beneficios. 
' IRPF. Retenciones en Compras yVentas. 

R E Q U E R I M I E N T O S 

-PC Pentium (recomendado 3S0 o superior). 
-Microsoft Windows 9x, NT 4.0 o superior. 
-64 Mb RAM. 
-150 Mb de espacio libre disco duro. 
-Unidad de CD-ROM 6x o superior 
-Tarjeta gráfica VGA 800x600. 

ofrece a sus suscritptores la posibilidad de recibir el programa GESTIÓN5 
FrONfiMÍ A Y FMPDF^A^ ^^'"" ^° ' ° hasta el 15 de febrero de 2001. El producto no tiene limitación 
EtUlNUMlA I EMrKLoAo alguna con respecto a su versión comercial. Es una oferta exclusiva de 

E L D Í A . Se concede el uso de 1 licencia. 

• Formulario a rellenar (sólo para suscriptores de E C O N O M Í A Y E M P R E S A S ) 
1. Medio del ^mpaEL D Í A por el que conoció la Promoción: a) EL D Í A de 
Cuenca b) EL D Í A de Toledo c) EL D Í A de la Mancha di E C O N O M Í A 

Y EMPRESAS. 
2. NSuscriptor de ECONOMÍA Y EMPRESAS. 
3. Nombre: 
4. Empresa: 
5. Cargo: 

JSl 

6. Dirección-
7. Población: 
8. C Postal: 
9. Provincia: 
10. Actividad de lo Empresa: 
11. Teléfono de Respuesta: 
12. E-mail de respuesta (obligatorio Fax o E-mail) 
13. Fax de respuesta (obligatorio Fax o E-maill: 

DESEA SUSCRIBIRSE Y RECIBIR G R A T I S ESTE PROGRAMA RELLENE EL BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN 
FORMA DE PAGO 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 
• DF.CASTÍIIA.UMASCHAI 

RECIBO BANCARiO 
PRECIO ANUAU8XXX>nnintrii 

i ÍTa\Sn bancario 
I I Giro o transferencia 
1 ! Domiciliación bancaria 

N O l A i Esta suaerípción landrá car&ctar anual, tatwo ordsn «Mpraco an contra, sin la cual q u * ^ r ú aulomAficamante r*novacÍa. 

Banco o Ca ja d * Ahorros • 

orictno ; ; .........*.'.. ............* 
N o m b r « cUI titular „ 
C I F / D N I : 
Dir*cci6n 
Población T«lf.: 
Firma autorizada 

Muy Señor mío: Le ruego se sirva cargar en mi 
Cuenta Oorrlente / Libreta de Ahorros, los recibos 
q u e le s e a n p resen tados por E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscripción 

S H T I D J i O opxcxm Dua HS CUKNTA. 

• Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 
E C O N O M Í A Y E M P R E S A S . Apartado de Coneos, 139. cuenca. 

Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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CONOMIA-- E 
En elmuestreo d̂^ General de Consumo el 5 de diciembre de 2000 

La perdiz y los langostinos subieron 
más del 35% a principios de mes 

VIERNES, 22 DE DICIEMBRE DE 2000 

A N A I. MOREIRA 

C-LM 

En el muestreo de los pro­

ductos típicamente navide­

ños que inició la Dirección 

General de Consumo a fina­

les del mes de noviembre, se 

observa u n incremento de 

precios considerable en 

determinados al imentos 

desde esa fecha a primeros 

de diciembre. Mientras, en 

aparatos electrónicos se 

registran descensos de hasta 

32.000 pesetas, como es el 

caso d e una cámara d e 

vídeo, con un 18,4% menos 

de una fecha a otra. 

En el apartado de alimen­

tos, la perdiz y los langosti­

nos frescos son los produc­

tos que más han subido sus 

precios en el periodo anali­

zado, en u n 38 y un 36% res­

pectivamente, mientras que 

el salmón ahumado y la ter­

nera han bajado en u n 15 y 

u n 7 % . 

El lomo ibérico y el jamón 

así como el cochinillo y el 

pavo también han visto 

aumentar sus precios, aun­

que será en las dos últimas 

semanas del año en la que 

los precios de los mismos 

repercutirán mucho más en 

los bolsillos de los consumi­

dores, al tratarse de alimen­

tos muy utilizados en las 

comidas y cenas de estas 

fiestas. 

La Dirección General de 

Consumo realiza este mues­

treo d e forma periódica, 

pero en estas fechas incorpx)-

ra productos t ípicamente 

Las mayores bajadas de precios, en términos absolutos, se 
han producido en productos electrónicos 

navideños. Según fuentes de 

esta Dirección General, con 

este trabajo se pretende, 

entre otras cuestiones, facili­

tar una información a los 

consumidores sobre los pre­

cios de determinados pro­

ductos. Últ imamente se 

están ofreciendo los datos de 

precios en euros y en pese­

tas para que sirva también 

como u n medio de facilitar el 

aprendizaje de la doble con­

tabilidad. 

Los datos que se ofrecen 

en estos muéstreos se han 

elaborado a través de la 

recogida de precios de ins­

pectores en las cinco servi­

cios provinciales de Consu­

mo . Se recogen precios, 

máximos, mínimos y medios 

y se elabora una media 

regional. 

Las fuentes anteriormen­

te citadas reconocían que la 

subidas o bajadas de precios 

son imprevisibles y que 

dependen más de factores 

extemos que de un compor­

tamiento global de los pre­

cios. En época navideña es 

normal que se encarezcan 

de terminados productos , 

pero las ofertas que puedan 

realizar los establecimientos, 

como l^s grandes superficies 

pueden incidir en la diferen­

cia de precios de una sema­

na a otra pero no significar 

que estos precios han bajado 

de forma generalizada. 

MUESTREO DE PRECIOS PRODUCTOS N A V I D E Ñ O S 

Producto 

Temería d e 1'' A. 

Cordero Lechal 

Cochinil lo 

Pnvn 

?erá\7 (iinidaii) 
l amón Ibérico 

Lomo Ibérmico 

Besugo 

Merluza 

Lubina 

Salmón A h u m a d o 

Almejas 

G a m b a s Frescas 

Langost inos Frescos 

Nécoras Frescas 

Lombarda 

Pina ( U n i d a d ) 

Uvas 

Nueces 

Turrón Almendra Suprentai 

Turrón lijona Suprema 

M a z a p á n (kg) 

Fruta Escarchada fkg) 

Bombones (Kg) 

Cava semiseco 

Sidra Extra 

Bicicletii Montaña (Niño) 
G a m e Boy Color 

Muñeca Tipo Barbie 

Pat ines en Línea 

Cadena de Música 
T p l c v i c i r i n I d " 

Cámara d e Video 

Teléfono móvil 

O r d e n a d o r 

Colonia H o m b r e 100 el 

Colonia Mujer 100 el. 

Precio 23- Xll 

1.409 pts . 

1.763 pts . 

1.436 pts . 

199 pts 
1 non pts. 
5.434 pts. 

4.144 pts . 

4.497 pts . 

1.739 pts . 

1.396 pts . 

3.948 pts . 

1.112 pts . 

2.023 pts . 

1.793 pts . 

1.630 pts . 

132 pts . 

253 pts . 

248 pts . 

622 pts . 

-ñlítS^ffit?'-! 
511 pts 
1.710 pts . 

1-^09 pts . 

2.37,'̂  ptf̂ . 
558 pts . 

1 « 7 p t s 

20.996 pts . 

12.662 p t s . 

:^-"75 pts . 

6.374 pts . 

,'^2.712pfí. 
^1 '̂̂ 'Q p̂ '= 

175.175 pts . 

19.500 pts . 

209.675 pts . 

2.425 pts . 

1.908 pts . 

Precio 5- XII 

1.318 pts . 

2.174 pts . 

1.916 pts . 

47,3 ph. 
1 606 pts . 

6.216 pts . 

5.228 pts . 

2.903 pts . 

1.927 pts . 

1.435 pts . 

3.438 pts . 

1.157 pt.s. 

2.013 pts . 

2.798 pts . 

1.952 pts . 

134 pts . 

266 pts . 

297 pts . 

617 pts . 

MSfíj Xs^ 
419 pts . 

1.926 pts . 

1-295 pts . 

^•"^"^ p ts . 

585 pts . 

218 pts . 

20,026 ptP. 
12.700 ptf̂ , 
^•214 pts . 

6.001 pts . 

46.166 pts . 
7^ 707 pf^ 

142.725 pts . 

17.626 pts . 

214.830 p t s . 

2.625 pts . 

2.389 pts . 

Variación 

-91 

+411 

+480 

.±221-

+606 
+782 

+1.084 

-1.594 

+188 

+143 

-510 

+45 

-10 

+1005 

+322 

+2 

+13 

+49 

-5 

:áS_ 
_:22-

+216 

i l 4_ 

+9i?» 
+27 

_!:2L 
-970 

.+3S_ 
+1.^9 

-373 

-(7.M6 
-áf,-)-} 

-32.450 

-1.874 

+5.155 

+200 

+481 

Fuente: Consejería d e San idad 

Prevén un 
crecimiento del 

4,1% para la 
región el 

próximo año 
REDACCIÓN 

C-LM 

El Boletín d e Coyun tu ra y 

Previsión Económica que 

realiza u n equ ipo d e profe­

sores d e la Univers idad de 

Castilla-La Mancha prevé 

en su ú l t imo n ú m e r o u n 

crecimiento d e la p roduc­

ción real n o agrar ia del 

4 , 1 % para el p róx imo año , 

igual q u e el previsto en el 

p resen te ejercicio. 

En este n ú m e r o se hace 

m e n c i ó n al s e g u n d o 

semest re d e 2000, en el que 

se ha regis t rado un creci­

m i e n t o in t e ranua l del 

4,4%, s i endo la cons tmc-

ción el sector q u e ha 

a u m e n t a d o en m a y o r 

m e d i d a , un 6,3%, seguido 

d e los servicios con el 4,5%. 

Respecto al crecimiento 

d e total anua l , d icho infor^ / i 

m e a p u n t a a q u e la cons - , , j ^ 

trucción crecerá este año ,, 

u n 6,4%, los servicios un 

4,4% y la industr ia u n 3%. 

En el aná l i s i s , d e la ,,, 

c o y u n l u r a económica 

regional se asegura q u e la 

e levada tasa d e crecimien­

to d e este a ñ o se m a n t e n 

d rá el p róx imo y a u n q u e .̂j 

t odav í a es p r o n t o p a r a , , 

conf i rmar lo , añaden , "no 

se a t i s b a n s í n t o m a s d e 

debi l i tamiento en el sector 

servicios" . 

F ina lmen te , reconocen 

q u e "la evolución futura 

del precio del c rudo y d e 

los t ipos d e interés, entre 

o t ros , p o d r í a n afectar a 

este magnífico panorama y 

reduci r el crecimiento en 

u n p u n t o porcentual" . 

"-j 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

El Pacto Local por el 

Empleo de Albacete gestio­

nó 65 contrataciones labora­

les en un periodo d e tres 

meses, desde que en febrero 

d e este año se firmara u n 

documen to con empresa­

rios, sindicatos e institucio­

nes y comenzaran sus tareas 

en el mes de septiembre. 

El objetivo del Plan era 

lograr la mayor inserción 

posible d e trabajadores 

demandanes de empleo que 

reúnan los perfiles profesio­

nales exigidos en.las ofertas 

de empleo que se reciben 

El Pacto por el Empleo de Albacete 
gestionó 65 contrataciones 

Hay tres bolsas de trabajo: de textil, construcción y 
agrícolas en las que están inscritas 580 personas 

por parte de las empresas. 

El Pacto Local, según 

explicó el alcalde, Manuel 

Pérez Castell, ha sido espe­

cialmente sensible con las 

circunstancias y situaciones 

extremas que han tenido las 

personas inscritas en alguna 

de las Bolsas Dinámicas de 

Empleo, habiéndose logra­

do la inserción de los mis­

mos en atención a un trato 

más humanizado y acorde 

con sus necesidades perso­

nales. 

Una vez consolidada y 

llevada a la práctica esta 

med ida , los principales 

usuarios que en su mayoría 

se inscribieron pertenecen a 

sectores de la población con 

especiales dificultades a la 

hora de insertarse en el mer­

cado laboral, ya que, bien 

por sus circunstancias fami­

liares, características perso­

nales o colectivoen el que se 

integran gozan d e menos 

probabilidades de incorpo­

rarse a un puesto de trabajo. 

En la actualidad, hay tres 

bolsas d e trabajo: textil, 

construcción y agrícolas en 

las que hay inscritas 580 

personas y de las q u e se han 

gestionado 65 contratos d e 

carácter temporal e indefini­

dos. 

A pa r t i r d e e n e r o se 

abr i rán d o s bolsas de tra­

bajo m á s re lacionadas en 

los sec to res d e Meta l y 

Hos te l e r í a . En la Bolsa 

agrícola par t i c iparon 299 

p e r s o n a s , 151 en la d e 

Const rucc ión y 130 enla 

d e textil. 

En el con jun to de l 

Pacto, detal ló el alcalde, 

se h a n logrado inserciones 

laborales m u y positivas res­

pecto a determinadas ofer­

tas, l legando incluso al 

extremo d e crear u n vínculo 

entre empresarios y trabaja­

dor para futuras campañas, 

n o necesitando el trabajador 

d e la mediación realizada 

desde este Pacto 
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Dentro de esta iniciativa se enmarca h 

Enron Wind presenta a la Junta 
su Plan Industrial para la región 

El objetivo es aportar lo último en tecnología para permitir un mejor 
aprovechamiento de los recursos renovables 

MóNicA MORENO 

La firma 
pretende 

C-LM 

La multinacional Enron 
Wind Corp. ha presentado 
a la Consejería de Industria 
de Castilla-La Mancha el 
Plan Industrial que la 
empresa va a desarrollar en 
los próximos años en la 
región y que espera que la 
Junta de Comunidades les 
de viabilidad en los próxi­
mos meses para poder lle­
var a cabo este proyecto. El 
objetivo, según la multina­
cional, es aportar lo último 
en tecnología cólica, para 
aprovechar eficientemente 
los recursos 
renovables 
de Castilla-
La Mancha. 
"Pretende­
mos 'maxi -
mizar los 
beneficios 
económicos 
directos e 
i nd i r ec to s 
de la ener­
gía eólica en la región y 
ponerla a la vanguardia de 
la '•' tecnología eólica", 
comenta a Economía y 
Empresas de Castilla-La Man­
cha, el director de desarro­
llo de Negocios, Sergio Cas-
tedo. 

En la actualidad la Con­
sejería de Industria ha adju­
dicado a Enron Wind Corp. 
21 áreas de estudio para 
instalar parques eólicos en 
todas las provincias de Cas­
tilla-La Mancha que ten­
drán una potencia de 300 

interconectar 
las diferentes 

redes de parques 
eóUcos 

MW. Durante cinco años se 
realizarán pruebas y estu­
dios en los emplazamientos 
fijados para ver la viabili­
dad de esta iniciativa. 

La diferencia con otros 
parques eólicos es que el 
100% de los elementos que 
compondrán estos parques 
eólicos son producidos por 
la empresa, ya que es la 
única productora de aero-
generadores que hay ubica­
da en la región y que desde 

junio de 2000 
están fabri­
cando en su 
planta de 
N o b 1 e j a s 
( T o l e d o ) . 
Además pre­
tenden inter-
conectar las 

I 

i: 

redes de par­
ques eólicos. 

En la línea de fomentar 
esta energía limpia, la rnul-
tinacional norteamericana 
está entablando contactos 
con entidades financieras e 
inversionistas de la región 
para poder desarrollar el 
Plan Industrial. "De 
momento no hemos fragua­
do ningún convenio. 
Recientemente se ha lanza­
do la promoción y supongo 
que a primeros de año 
podamos cerrar algo", seña­
la Castedo. 

Dentro de los objetivos 

i-,'- ";r: ;,yl-

Ü ^ -

CLAVES DEL PLAN INDUSTRIAL DE ENRON 
^aita:A^g„-s 

Durante cinco años realizarán pruebas en 21 áreas de la Comunidad para Instalar parques eólicos. 

que Enron Wind se ha mar­
cado se encuentra el incor-

ila-a-
no-manchega en un merca­
do de exportaciones diná­
mico, seguro y a largo 
plazo para sus productos 
de alta tecnología. Las prin­
cipales zonas de expansión 
son el Sur de Europa, aun­
que en los últimos meses 
han visto grandes posibili­
dades de exportar en India, 
el Norte de África y Tur­
quía. 

El programa de Promo­
ción de la Energía Eólica es 
una iniciativa más que está 
incluida dentro de este Plan 
Industrial, en el cual Enron 
Wind desarrollará material 

'ei^té'áf WfcVen"ár¿Vl la fabricación de turbinas' 

I "^Participación Local: con entidades financieras e 

inversionistas 

"^^Exportaciones: de aerogeneradores, controladores 

Compañía: ofrece estabilidad financiera y experiencia. 

Inversiones en Castilla-La Mancha: Fabricación de 

componentes, aeiogeneradores y parques eólicos 

didáctico para trabajar con 
las escuelas castellano-
manchegas cerca de las 
cuales se instalarán par­
ques eólicos. "Estamos 
barajando varias posibili­
dades, entre las que se 

encuentra el llegar a cola­
borar con la Agencia de la 
Energía de Castilla-La 
Mancha y la realización de 
seminarios sobre esta fuen­
te de energía", manifiesta 
Sergio Castedo. 

La fábrica de 
Noblejos producirá 

turbinas de 
1,5 MW 

La fábrica de Enron 
Wind en Noblejas 
(Toledo) que comen­
zó a funcionar en 
junio de 2000 espera 
poder llegar a produ­
cir en el segundo tri­
mestre del año que 
viene los aerogenera-
dores más grandes 
que se fabrican en 
España y en el 
mundo, con una 
potencia de 1,5 Mega-
watios. Hasta el 
momento Enron 
Wind ha invertido en 
Castilla-La Mancha 
500 millones de pese-
tasy el número de tra­
bajadores que están 
en la planta de mon­
tajes es de 50 perso­
nas aproximadamen­
te. Con la operación y 
mantenimiento de los 
Proyectos Eólicos que 
tienen para Castilla-
La Mancha llegarán a 
emplear a 80 técnicos. 
La experiencia de 
Enron Wind a nivel 
internacional está 
consolidada pues fue 
la primera compañía 
en vender energía 
generada por el vien­
to en California y 
según la firma es el 
segundo fabricante 
de aerogeneradores 
del mundo. 

La inversión para poder 
llevar a cabo el Plan Indus­
trial todavía no se puede 
precisar, "ya que de 
momento sólo es un pro­
yecto que esperamos con­
cretar a primeros de año". 

ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

La Universidad de Castilla-La 
Mancha y el Instituto de la Vid 
y el Vino de CasüUa-La Man­
cha (MCAM) han decidido 
unir fuerzas para tratar uno 
de los sectores productivos 
que más aporta a la economía 
de la región, el vino. Estas dos 
instituciones han firmado un 
converüo de colaboración con 
el objetivo de asumir el 
"mayor proyecto de investiga­
ción" ha hasta el momento se 
ha desarrollado en la región 
sobre todos los puntos claves 
del mundo del vino. El pro­
yecto, que se aprobó en el año 

La UCLM y el IVICAM se unen para 
investigar el sector del vino 

Este proyecto tiene un coste global de 104 millones de 
pesetas y se terminará en diciembre de 2001 

1999, tiene un coste global de 
104 millones de pesetas y se 
estructura en tres subproyec-
tos. El primero es la viticultu­
ra y en el que se realizará un 
estudio de todo lo que supone 
la superficie de viñedo de 
Castilla-La Mancha, de cómo 
a viña está unida al desarrollo 
de gran parte de la población 

de la región y lo que económi­
camente puede derivarse de 
esa implantación de viñedo én 
la región. 

El segundo subproyecto es 
la enología, este tramo de la 
investigación se desarrollará 
exclusivamente en el IVICAM 
y en ella se tratará los tipos de 
maceración del vino, el proce­

so de preparación del mismo, 
los materiales que se utilizan 
para guardar los caldos. Por 
último, la tercera fase del 
proyecto será la comerciali­
zación, el marketing necesa­
rio para que Castilla-La 
Mancha no sea sólo la mayor 
productora de vino de Espa­
ña sino también que se la 

que consiga un mayor presti­
gio y por tanto una mayor 
exportación. 

El tiempo límite para rea­
lizar el proyecto y utilizar los 
fondos con los que cuenta es 
de un año, en diciembre de 
2001 tiene que haber unas 
conclusiones, pero los res­
ponsables del proyecto con­

sideran que "tiene un pasa­
do y un futuro, porque tras 
ésta habrá que continuar con 
las investigaciones y analizar 
la situación del vino en Cas-
tilIa-La Mancha". 

El proyecto cuenta además 
de con sus impulsores. Uni­
versidad e IVICAM, con el 
apoyo de otras once entidades, 
grupos, cooperativas o parti­
culares que apoyan la iniciati­
va. Entre ellos cabe destacar a 
todas las denominaciones de 
vino de la región, grupos pro­
fesionales como la Unión de 
Cooperativas Agrarias (UCA-
MAN) o particulares como el 
Marqués de Griñón. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 
La legionela es una enfer­
medad emergente contra 
la cual no existe vacuna 
alguna para prevenirla ni 
su erradicación total es 
posible. El primer caso 
que se comprobó científi­
camente tuvo lugar en 
1977 en Philadelphia, 
detectándose la bacteria 
en 200 legionarios y oca­
sionando la muerte a 
cerca de 30 personas. 

El rebrote de este agen­
te infeccioso está causan­
do expectación en el tejido 
empresarial ya que torres 
de refrigera­
ción, hoteles, 
h o s p i t a l e s , 
r e s i d e n c i a s , 
b a l n e a r i o s , 
lavaderos de 
coches, com­
plejos turísti-

I^s principales inst̂ ^̂  

La suciedad y el calor favorecen 
el desarrollo de la legionela 

que sólo infecta por inha­
lación, se puede trasladar 
desde las lagunas, hume­
dales, estanques de agua 
y cualquier otra forma de 
aguas superficiales en mal 
estado de salubridad, 
hasta las ciudades a tra­

vés de las 

"La región está 
libre de legionela 

aunque puede 
habe run 

c a n a l i z a -
c l o n e s 
h í d r i c a s. 
La bacteria 
t a m b i é n 
p u e d e 
nacer per-

cos, zonas de hrote en cualquier fectamente 
riego, pisci­
nas, etc, son - nwmento 
lugares ópti­
mos para el desarrollo de 
esta bacteria. 

La mayor incidencia de 
casos en los últimos 
meses da como resultado 
un total de seis en Casti­
lla-La Mancha en lo que 
va de ano, según fuentes 
del Servicio de Epidemio­
logía de la Consejería de 
Sanidad de Castilla-La 
Mancha. A nivel nacional 
se han hallado cerca de 
400 infectados de legione-
Ua en el año 2000. 

El origen de la bacteria 
son las aguas superficia­
les que se encuentran en 
un mal estado medioam­
biental. La temperatura 
ideal para su desarrollo es 
de entre 20 y 45°C. A 
menos de 20 grados la 
bacteria está latente y a 
partir de 70° comienza a 
destruirse. Esta bacteria. 

La Cámara de Toledo organizó unas jornadas 
para prevenir el desarrollo de esta bacteria 

en una 
— torre de 

r e f r i g e r a ­
ción, sobre todo, cuando 
en esta exista suciedad y 
una temperatura de entre 
20 y 45°C. 

"Las armas para com­
batir el desarrollo de la 
legionela es la limpieza y 
el ti-áfá'miento''q'úfrñ'i'¿o dé"' 
las instalaciones en las 
que por su temperatura y 
nivel de suciedad, se 
puede desarrollar con 
más probabilidad la bac­
teria", señalaba el jefe del 
Servicio de Epidemiolo­
gía de la Consejería de 
Sanidad, Gonzalo Gutié­
rrez. 

Para sofocar las dudas 
que los empresarios de la 
región están teniendo al 
respecto, la Cámara de 
Comercio de Toledo, 
organizó recientemente 
unas Jornadas de Trata­
miento contra la Legione­

la sudedad en aguas superficiales y torres de refrigeración ayudan el desarrollo de la legionela. 

la, a la que asistieron una 
Véintefi'ff Wé'éfíipt-es'ários."" 

A los empresarios se 
les informó de que la 
enfermedad del legiona­
rio, que cursa con neumo­
nía, sólo se transmite por 
inhalación de aerosoles, 
nunca de persona a perso­
na o bebiendo de un agua 
infectada. Es necesario 
por tanto que exista de 
por medio sistemas de 
agua caliente (u otros sis­
temas que produzcan 
aerosoles) que, a través de 
vapores, puedan trans­
portar la bacteria. 

La incubación de esta 
bacteria es de entre 2 y 10 

días y el tratamiento se 
''llévala'cabd^cori'ántibiófl^'" 
eos y medidas generales 
como sueros, etc. 

En el año 2000 se han 
detectado en España cerca 
de 400 casos. Las comuni­
dades con mayores casos 
de legionela han sido 
Valencia, con 139 casos y 
Cataluña con 103 casos. 
Les siguen a mayor dis­
tancia el País Vaco con 51 
y Madrid con 23 casos de 
infección por legionela en 
el año 2000. 

El número de muertes 
registradas durante este 
mismo año han sido de 13 
a nivel nacional y uno en 

Castilla-La Mancha. El 
máydr'b'rcfté de legionela 
que ha aparecido en Cas­
tilla-La Mancha (aunque 
científicamente no se 
pudo verificar al 100%) 
tuvo lugar en Almansa en 
1986, donde más de 80 
personas se contagiaron, 
todo parece indicar, a tra­
vés de un riego por asper­
sión situado en un parque 
público de la ciudad. 

Estas cifras indican, 
según Gonzalo Gutiérrez, 
que "Castilla-La Mancha 
está libre de legionela, 
aunque puede haber un 
brote en cualquier 
momento". 

Los hoteles de h. 
re^^ combaten la 
legionela a través 

delsistemaEWQLl 

En 1987 se creó a nivel 
europeo el EWGLI, un 
sistema de vigilancia de 
legionela que permite 
conocer de una manera 
rápida y certera no sólo 
los casos de legionela 
que se registran en cada 
país miembro, sino la 
fuente de infección de la 
misma. A través de los 
órganos sanitarios com­
petentes en cada Estado 
(tanto nacionales como 
regionales), una vez que 
se detecta un caso de 
legionela se le hácé un 
test al paciente de forma 
que, sabiendo que la 
incubación de la bacte­
ria oscila de 2 a 10 días 
'antes de mostrarla 
sintomatología, se 
puede determinar en el 
tiempo y el espacio 
dónde se infectó el ' 
paciente. Así, (ÍÜindo la 
legionela se detecta en 
un paciente que ha esta­
do de vacaciones duran­
te el período de incuba­
ción de la legionela, 
inmediatamente se esta­
blece un sistema de 
información para cerrar 
las posibilidades y loca­
lizar el hotel así como 
lugares de riesgo en el 
que estuvo el paciente 
para detener el foco 

REDACCIÓN/ A . I . M . 

C-LM 

La Dirección General de 
Calidad Ambiental ha con­
siderado ambientalmente 
viable la instalación tem­
poral de dos plantas de 
tratamiento en Alcantud, 
Cuenca, siempre que se 
cumplan determinadas 
cuestiones incluidas en el 
Estudio de Impacto 
Ambiental y en la Declara­
ción también de Impacto 
Ambiental realizada por 
este órgano. 

Las dos instalaciones 
proyectadas por el promo­
tor Cyopsa constan de una 

de Evaluación Ambiental de 
dos plantas de tratamiento en Alcantud 
Se trata de una instalación de machaqueo y clasificación de 

áridos y otra de aglomerado asfáltico en caliente 
planta de machaqueo y 
clasificación de áridos y 
una planta de aglomerado 
asfáltico en caliente. 

Entre las numerosas 
condiciones que se impo­
nen a estas actividades, la 
Declaración de Impacto 
Ambiental recoge que de 
forma previa al comienzo 

de la obra se retire de la 
tierra el vegetal existente y 
se almacene en cordones. 
Esta tierra será posterior­
mente empleada en la res­
tauración. También se ase­
gura que al finalizar la 
explotación de las plantas,, 
el suelo deberá quedar 
limpio de cualquier posi­

ble vertido que accidental­
mente pudiera haberse 
producido sobre el suelo 
de la parcela. 

Se hace especial hinca­
pié en que las obras no 
afecten a ningún cauce 
público así como que se 
cuide al máximo el diseño 
de las instalaciones en 

cuanto a las medidas de 
seguridad para el vertido 
de materiales asfálticos, o 
cualquier otro efluente que 
pueda contaminar las 
aguas superficiales o los 
acuíferos. 

Más concretamente, en 
la Declaración de Impacto 
Ambiental se recoge que 

para impedir que posibles 
vertidos de la planta asfál­
tica puedan contaminar las 
aguas subterráneas, la 
planta y los lugares de 
carga o descarga del pro­
ducto a los camiones que 
vaya a transportarlo se 
ubicará sobre una losa de 
hormigón que asegure la 
completa impermeabili­
dad del suelo. 

El promotor de estas 
plantas está obligado a 
asignar un responsable del 
programa de seguimiento 
y vigilancia de las activi­
dades a realizar en esta 
zona. 
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Con esta iniciatiyâ ŝ̂ ^̂  

El aula virtual de Cecam entrairá en 
funcionamiento en marzo de 2001 

El proceso de transferencia de datos se llevará a cabo a 
través de un acceso restringido 

MóiMicA MORENO 

C-LM 
La Confederación Regio­
nal de Empresarios de 
Castilla-La Mancha 
(Cecam) está creando un 
aula virtual que ofrecerá a 
los trabajadores la posibi­
lidad de recibir formación 
continua a distancia. Se 
trata de una iniciativa que 
está financiada por el For-
cem y que pretende entrar 
en funcionamiento en el 
mes de marzo de 200L 

Según la directora de 
formación de Cecam, Car­
men Sánchez, "con esta 
experiencia piloto se trata 
de acercar la formación a 
todos los trabajadores, 
aprovechando las oportu­
nidades que nos dan las 
nuevas tecnologías". 
, La formación que se 6rrno_ ' , ^ 
impartirá será a distancia, 
a través de Internet. Para 
poder acceder a este servi-

CARACTERISTICAS TÉCNICAS 

•^Plataforma escogida: Luvil. 

•^Protocolo de Comunicación: http. 

Inutilización de páginas: htvil. 

i^Senñdor de internet utilizado: Internet In­

formation Serve 3.0 con Windows NT Server. 

<nSistema Gestar de Bases de Datos: SQL 

<nPosibilidad de acceso remoto. 

<nAcceso restringido 

dores que conforman el 
colectivo destinatario de 
este proyecto. El proceso 
de transferencia se llevará 
a cabo a través de un acce-

central donde, a través de 
un extranet; podrán acce­
der todos aquellos alum­
nos/trabajadores que 
deseen realizar los cursos 

Btenvení 

LxK interesados podrán acceder al servicio por iwvw.cecam.es, 

cip es necesario .entrar en so restringido, por lo que. multimedia en el sistema 
la página web de Cecam, 
imvw.cecam.es , 
y según Car­
men Suárez, se 

r Q¡hará extensible 
a las federacio­
nes empresa­
riales provin­
ciales de la 

región. 
La expe-

piloto 

cada 

ha experiencia 
púota consistiYá 
enlavaMación 

áelaacdón 
formaüvaen 

contextos reales 
nencia 
consistirá en la validación 
de la acción formativa en 
contextos reales, a la hora 
de impartir los diferentes 
módulos formativos pro­
gramados en el conjunto 
de las empresas y trabaja-

usuar io /a lumno 
habrá de 
conocer la 
contraseña o 
p a s s v ^ í o r d 
asignado. 
En estos 
momentos se 
está diseñan­
do la herra­
mienta que 
p e r m i t i r á 

poner en marcha el aula 
virtual.Para ello se están 
trabajando dos personas 
de la Cecam y una consul­
tora de Madrid. 

Este softwrare estará 
instalado en un servidor 

La acción for­
mativa se 
desarrollará en 
un centro de 
formación vir­
tual, a través 
del cual los 
a l u m n o s / t r a ­
bajadores reci­
ben la infor­
mación por 
medios tele­
máticos. 

Para las personas que 
estén interesadas en este 
proyecto no es necesario 
que tengan soportes 
informáticos muy sofisti­
cados, sino un ordenador 

La acción 

con acceso a Internet. "Se 
podrán bajar de la red 

.¡Jpŝ ĵ̂ .ogramfí§. y..cursos 
que el inte-
r e s a d o 
quiera rea­
lizar y la 
e s t r u c t u r a 
será servi­
d o r / c l i e n ­
te", señala 
la directora 
de forma-

ción de 
C e c a m , 

Carmen Sánchez. 
Los contenidos del 

aula todavía no están 
definidos, aunque sí se 
ha adelantado a este 
medio que contendrá 
información gráfica que 

formativa se 
desarrollará en 

un centro 
de forrruición 

virtual 

posibilitará la integra­
ción de diferentes ele­
mentos . mul t imedia , 
como textos, gráficos o 
sonidos.., y que se irá 
actualizando periódica­
mente. 

La acogida de este 
peculiar proyecto, pione­
ro en la región en este 
tipo de organizaciones 
(muchas univers idades 
ya cuentan con este ser­
vicio) son inciertas, "ya 
que para que funcione 
correctamente será nece­
sario que las herramien­
tas y los ordenadores de 
los alumnos estén adap­
tados a los nuevos tiem­
pos y las nuevas tecnolo­
gías". 

El SIG contaiá 
la iiroducdón de 

aceite de 744 
municipios de la 

región 
REDACCIÓN 

C-LM 

El Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación 
(MAPA) pondrá en marcha 
un Sistema de Información 
Geográfica Oleícola (SIG), 
una base gráfica informa ti­
zada que abarcará las parce­
las de olivar de las treinta y 
cinco provincias producto­
ras de aceite. La base está 
compuesta por ortograñ'as 
digitales, los límites de las 
entidades administrativas y 
de las parcelas según el 
registro catastral y la locali-
zación individual de los oli­
vos. 

En Castilla-La Mancha se 
han recopilado datos de 744 
municipios de la región, de 
los que el 99% están en digi-
talizadas. 

El objetivo del sistema es 
saber en todo momento la 
realidad del olivar español. 
Tiene dos efectos fundamen­
tales, el primero una mejora 
de la gestión de las ayudas 
comunitarias que percibe el 
olivar y el segundo que se 
facilita enormemente a los 
agricultores la tramitación 
de los expedientes de ayu­
das. El proyecto del MAPA 
tiene un presupuesto de 
5.500 millones de pesetas. 

Las ortografías digitales 
están realizadas a partir de 
un vuelo fotogramétrico 
efectuado por la Comisión 
Europea para el proyecto 
OLISTAT (determinación 
del número de olivos en los 
estados miembros mediante 
encuesta estadística) de 
1997/98. 

REDACCIÓN 

C-LM 

Alrededor de unas cua­
renta empresas, entre las 
que se encuentran las 
albaceteñas Igmapa S.L.; 
Antonio López S.A. y 
Calzados Michel S.A; 
han creado junto con la 
Federación de Industrias 
del Calzado Español y 
Técnicas de Formación 
S.A. un centro virtual de 
servicios empresariales 
para la industria del cal­
zado que se denomina 
paso-paso.com. 
. Esta iniciativa sé pre­
sentará oficialmente el 
próximo 20 de enero en 

Empresas de la región participan en 
paso-paso.com como accionistas 

Las firmas del calzado contarán con un centro virtual de 
servicios totalmente operativo en el mes de abril de 2001 
el marco de la feria Ulti­
ma Pasarela y estará 
totalmente operativo en 
sus principales conteni­
dos y servicios a partir 
del mes de abril de 20Ú1. 

El objetivo de paso-
^••isü-com es el de servir 
como herramienta 

empresarial que propor­
cione información, for­

mación, contenidos de 
valor añadido, servicios y 
soluciones al sector y aspi­
ra a servir de vínculo entre 
los actores que intervienen 
en la cadena de valor -
desde el proveedor, hasta 
el comercio y la distribu­
ción- así como punto de 
encuentro con todos los 
interesados en el sector. 

El pasado 15 de 
diciembre ha tenido 
lugar una junta general 
de accionistas de la soci-
dad anónima De Pie que 
será la encargada de ges­
tionar el portal paso-
paso.com. 

En esta junta se apro­
bó una primera amplia­
ción de su capital social 

de 40 millones de pese­
tas, que fue totalmente 
desembolsado. Esta 
ampliación de capital 
supuso también la entra­
da de veinte nuevas fir­
mas a esta sociedad anó­
nima que junto con los 19 
accionistas que constitu­
yeron la firma suman la 
scuarenta de empresas 

que están detrás de este 
proyecto. 

El pasado 24 de 
noviembre tuvo lugar ya 
una pr imera presenta­
ción en la Institución 
Ferial Alicantina de este 
portal , que tiene como 
principal finalidad ayu­
dar a mejorar la compe-
titividad del . sector del 
calzado que factura a 
nivel nacional más de 
medio billón de pesetas 
anuales y que en Casti­
lla-La Mancha tiene 
importantes centros de 
producción en Almansa, 
Albacete, y en Fuensali-
da, Toledo. 
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Este Hostal tambî  

La tranquilidad tíene SU 
punto de encuentro en Haría 

MóNiCA MORENO 

Guadalajara 

A pocos kilómetros de lo 
que será dentro de unos 
años el Parque Temático 
del Río Dulce en la pro­
vincia de Guadalajara y 
a 16 kilómetros de Si-
güenza se encuentra, en 
la localidad de Torremo-
cha del Campo, el Hostal 
Haría o Noche y Día. 
"En un principio se lla­
maba Noche y Día pero 
tenemos un restaurante 
que se llama Haría y de­
cidimos cambiar el nom­
bre, aunque por las cer­
canías de Torremocha se 
conoce de las dos mane­
ras", comenta el gerente, 
Ángel Guijarro. 

Este hostal, que lleva 
en funcionamiento unos 
30 años, cuenta con 
quince habitaciones, de 

l as qUe:;C)i9:tK?!;SQI}-:dj(?.';Y 

bles y el resto sencillas. 
Todas ellas cuentan con 
calefacción y baño com­
pleto y están decoradas 
en un estilo clásico. "To­
dos los años realizamos 
alguna que otra reforma 
en las habitaciones para 
que estén en perfectas 
condiciones" , señala 
Guijarro. 

Haría o Noche y Día 
era antes una pensión y 
hace unos 10 años la 
Consejería de Industria 
y Trabajo, les cambió de 
categoría a hostal. 

El tipo de clientes que 
acuden al Hostal Haría 
son fundamenta lmente 

Este establecimiento cuenta con 15 habitaciones 
de las que cuatro son dobles y el resto sencillas 

El HosfahHart^ está situado en las proximidades del futuro Parque Temático.deJjRío,p>ul̂ iî  

Esta empresa realiza todo tipo de celebraciones. 

Nueva Era, un 
nuevo concepto 

de catering 
Tiene capacidad para realizar 

celebraciones de hasta 5.000 personas 
necesiten nuestros servi-M.M.A. 

Albacete 

Nueva Era S.L., que cuenta 
con la experiencia del Me­
són El Lomo, es una em­
presa que desde hace dos 
años se dedica al servicio 
de catering. "Antes tam­
bién realizábamos algunos 
servicios de catering aun-
que esporádi-

trabajadores que están 
por la zona. La estancia 
media de las personas 
que van al Hostal es de 
una noche 
o dos. "Los 
fines de se­
mana sue­
len venir 
turistas que 
vienen a 
ver los pa­
rajes na tu­
rales", ma­
nifiesta el 
g e r e n t e , 
Ángel Guijarro. 

La carretera Nacional 
II (Madrid-Barcelona) 

El desvio de la N ' 
II (Madrid-

Barcelona) quitó 
muchos clientes a 

este hostal de 
Torremocha 

pasaba hace unos años 
por este municipio alca-
rreño, lo cual beneficia­
ba muchos a este hostal, 

" p e r o 
cuando se 
produjo el 
desvio el 
número de 
v i s i t a n t e s 
bajó por­
que ahora 
se t ienen 
que des­
viar al 
pueblo". 

El Hostal ofrece comi­
das, cenas y desayunos a 
las personas que se alo­

jan, ya que dispone de 
un restaurante que tiene 
capacidad para 70 perso­
nas. Si se reserva con an­
telación, el estableci­
miento hotelero da la o-
por tun idad de realizar 
convenciones o reunio­
nes de empresas, en un 
ambiente tranquilo y a-
pacible, muy cerca de la 
naturaleza. 

Hostal Haría 
Carretera N-II 

km.117.500 
19.268 Torremocha 

(Guadalajara) 
Telef. 949 396022 

camente, y 
desde hace 
dos años nos 
hemos centra­
do de una ma­
nera más fuer­
te", señala el 
gerente de 
Nueva Era, 
Pedro Moreno. 

Nueva Era 
S.L están presentes en todo 
tipo de celebraciones como 
cacerías, monterías, bodas 
o inauguraciones de erii-
presas o de otro tipo de 
instituciones. Además se 
trasladan a cualquier pun­
to de España, "allá donde 

cíos . 
Tienen capacidad para 

realizar celebraciones de 
hasta 5.000 comensales, y 
cuentan con la experiejif ia 
de los platos del Mesón El 
Lomo que lleva funcionan­
do 25 años y puede acoger 
hasta 800 personas. Los 

^ ^ ^ ^ ^ p l a t o s 

Los platos 
más demandados 
son la paletilla^ 

el solomillo 
y el cordero 

asado 

más de­
m a n d a ­
dos por 
los clien­
tes en li^ 
b a n q u e ­
tes son 
muy vari-
d a d o s . 

a u n q u e 
destaca la 

paletilla, el solomillo, el 
cordero asado y todo tipo 
de pescados. 

Nueva Era S.L. 
Crtra de Peñas, km. 3,5 

Telf. 967 232650 
Albacete 

El monasteirio de San Bartolomé, 
primera casa Jerónima de 1370 

REDACCIÓN 

Guadalajara 

Antes de llegar a Guadalaja­
ra, el último desvío es esta 
vez para visitar Lupiana. De 
gran interés es el monaste­
rio de San Bartolomé, decla­
rado monumento, en 1931. 
En un complejo recinto mo­
nasterial fundado por la pri­
mera Casa Jerónima en Es­
paña en 1370. 

Su claustro principal es una 
de las joyas del plateresco, 
debido a Covarrrubias. Po­
see, además, iglesia conven­
tual, sacristía, un claustro 
gótico y jardines. Ha sido 
recientemente restaurado, 
es de propiedad privada y 
su visita muy restringida. 
De este monasterio procede 
la estatua sepulcral de doña 
Aldonza de Mendoza, góti­

ca de 1440, expuesta en el 
Museo Provincial de Gua­
dalajara. 

La población cuenta en 
sus calles con las típicas ca­
sonas alcarreñas. De la igle­
sia parroquial de San Pedro, 
de finánles del XV y princi­
pios del XVi, destaca la por­
tada sur, plateresca, y la to­
rre del XVll, con dos cuer­
pos. En la Plaza Mayor po­

demos contemplar el rollo 
de la villa y el Ayuntamien­
to. 

Esta ruta conecta en di­
versos puntos de su trazado 
con la ruta de los Embalses 
a Uclés y Segóbriga. Desde 
la capital, Guadalajara, po­
dremos tomar otras rutas 
que nos seguirán descu­
briendo Castilla-La Man­
cha. monasterio fue declarado de interés en 1931. 
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• Ferias 

•SALÓN 
PUERICULTURA 
Fecha: Del 12 al 14 de 
enero de 2001 
Sector:Moda Infantil. 
Puericultura y 
Juguetes 
Lugar: Valencia 
(España) 
•FERIA DEL 
REGALO, JOYERÍA Y 
BISUTERÍA 
Fecha: 19 al 23 de 
enero 

Sector:Joyería y Rega­
los 
Lugar: Recinto Ferial 
ifema (Madrid) 
www.ifema.es 
•FRUIT LOCISTA 
2001 
Fecha: del 18 al 20 de 
enero de 2001 
Sector: Feria Interna­
cional del Marketing 
de las Frutas y 
Hortalizas 
Lugar: Berlín 
(Alemania) 
•SIRHA 

Fecha: Del 20 al 24 de 
enero al 2001 
Sector: Feria 
Internacional de 
Alimentación 
Lugar: Lyon 
(Francia) 

• Libros 

• Subvención: PSura con^etitividad e incentivos a la inversión 
Destinado: Empresas, agrupaciones y asociaciones de empresas y organismos intermedios 

Unidad Orgánica competente: Dirección General de Promoción Empresarial. Junta de Comu­
nidades. 

Criterios: Según tipo del proyecto. 

Documentación a aportar Certificaciones de estar al corriente de obligaciones Fiscales y de la 
Seguridad Social; Certificado de rüvel de empleo; certificado de no hahier solicitado anterior­
mente la ayuda; fotocopia compulsada del DNI; memoria del proyecto; presupuesto detalla­
do; solicitud. 

Información adicional: Para proyectos inferiores a 5 millones de pesetas no hace falta acredi­
tar el certificado de nivel de empleo y el cumplimiento de obligaciones fiscales y de la Seguri­
dad Social. 

Importe: Máximo 50% del total de la inversión en prevención de riesgos laborales. 

Plazo de presentación de instancias: Hasta el 30 de jurüo del 2001. 

Lugar de presentación: Las solicitudes podrán presentarse en cualquier registro pertenecien­
te a la Administración del Estado, a la de las Comunidades Autónomas, y a la de aquellas Enti­
dades Locales que hubieran suscrito el oportuno converüo, así como en las oficinas de corre­
os, o en cualquier otra forma prevista por ley. 

A Subvención: Para fomento de la prevención de Riesgos 
Laborales a pequeñas y medianas 
Destinado: A empresas con domicilio fiscal y social en Castilla-La Mancha. 
Unidad Orgánica competente: Dirección de Promoción Empresarial e Iruiovadón. 
Criterios: Sectores, ramas o actividades con mayor índice de siniestralídad; y mayor número 
de trabajadores con relación laboral indefirtído. 
Importe: Máximo el 50% de la inversión aprobada, que se podrá elevar al 75% para orgíinis-
mos intermedios. 
Documentación a aportar Acreditación del solicitante (del modelo de prevención); acta 
(copia del acta de elección del delegado de prevención); certificaciones de estar al corriente 
de obligaciones fiscales y de la Seguridad Social; Comunicación de apertura del centro de 
trabajo; declaración jurada; declaración resfxjnsable; fotocopia compulsada de la escritura de 
constitución y sus modificaciones; memoria del modelo oficial; solicitud. 
Plazo de presentación: 30 de diciembre de 2000.- - -• •— 
Lugar de presentación: En cualquier registro de la Administración Pública. 

EMPRESAS 
Gestión de la 

Calidad y Diseño 

de Organizaciones 

AUTORES VARIOS 

PRENTICE HALL 

MADRID 

"Gestión de la Calidad y 
Diseño de Organizaciones" 
es una importante contribu­
ción al campo de la dirección 
de empresas para directivos, 
tónicos y consultores. En su 
dimensión académica, la 
aportadón del libro corres­
ponde a dos campos temáti­
cos: la gestión de la calidad y 
el diseño de las organi2ado-
nes. En gestión de la calidad 
la aportación fundamental 
corresponde a la sistematiza­
ción de los conceptos y prin­
cipios que le sirven de base. 
En diseño de oiganizadones 
se presenta una propuesta 
teórica distinta a las exis­
tentes, incluyendo útiles 
modelos conceptuales y ana-

L'tícos. La integración de 
ambos campos de estudio -
gestión de la calidad y el 
diseño de organizaciones-
supone un importante avan­
ce en este área. La utilidad 
práctica de esta obra para 
profesionales, asesores, direc­
tivos y técnicos, reside en el 
estudio integral del sistema 
de gestión de la calidad y en 
la especificación detallada de 
su proceso completo de 
implantacióa En el análisis 
de este proceso se toman en 
consideradón las diferentes 
variables organizativas y se 
utiliza un modelo analítico 
útil para entender mejor las 
características de cada caso 
de implantadón 

TRABAJO 
Formación e 

inserción 

laboral 

F. SALVA E I. NICOLAU 

PIRÁMIDE 

MADRID 

La aparición y el rápido 
desarrollo de políticas 
públicas de lucha contra 

• Horario AVE 

el desempleo sobre todo 
a partir de finales de los 
años ochenta, han lleva-

CIUDAD REAL 

FERVINO 2000 
Fecha de celebración: 

Del 26 al 17 de enero de 2001 
Sector 

Están representandos los sectores vinícolas y 
los vitícolas. Además de exposición se 

ofrecerán charlas informativas a los asistentes 

Lugar 
Recinto Ferial de Valdepeñas 

(Ciudad Real) 

Organiza: 
Excmo. Ayimtamiento de Valdepeñas. 

Departamento de Promoción Económica 
Teléfono: 926 34 79 27 

VALENCIA 

FERIA INTERNACIONAL DE VALENCIA 
FIV2000 

Fecha de celebración: 
Del 23 al 31 de diciembre 

Sector 
Se realiza junto con Expochove y es una feria 

dedicada a todos los sectores destinadas a 
la juventud y al ocio. 

Lugar 
Avenida de las Ferias s /n 

Valencia 
Organiza: 

Feria Valencia 
Jntemet: www.feriavalencia.com - - • 

e-mail: feriavalencia@feriavalencia.com 
Teléfonos: 963 861100 

do al surgimiento y 
desarrollo de multi tud 
de programas y proyec­
tos de formación e 
inserción laboral. La 
toma de decisiones 
relacionadas con la 
orientación e implanta­
ción de estos progra­
mas exige unos conoci­
mientos que no estaban 
tratados en el mercado 
editorial español. Esta 
obra pre tende cubrir 
una parte de ese déficit. 

En ella se plantea, en 
primer lugar, la pro­
blemática de la inser­
ción laboral y se pre­
sentan las principales 
políticas y programas 
que se llevan a cabo en 
la Unión Europea y en 
España. En segundo 
lugar, se ofrece una 
guía de los recursos de 
la Unión Europea y del 
Estado español para la 
formación y la inser­
ción laboral. 
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Nombres propios 
Dolores Uaró, 

Pta, Asoc, Remanal de Bdmarios 

La presidenta de la Asociación Re­
gional de Balnearios de Castilla-La 
Mancha, Dolores Llaró, ha califica­
do de muy positivos los resultados 
obtenidos en el Plan de Turismo 

^jT fl| Social de este año organizado por 

L _ ( _ _ _ _ ^ B '^ Junta de Comunidades, y ha 
anunciado que en el 2002 se au­

mentará la oferta de plazas de los balnearios par­
ticipantes, que tan;i^ién se. espera que se incre­
menten en número. •- ,, .. ,.,., . . , 

Domírucftie Blancho, 
Consejero Delegado de Senohle 

El consejero delegado de Senoble 
y director general de la fábrica que 
se instalará en el término munici­
pal de Noblejas, Dominique Blan­
cho, ha anunciado que este grupo 
francés elaborará en esta factoría 
todos los productos bio que co­
mercialice en la Península Ibérica 

y en Europa, bajo marcas blancas de los principa­
les supermercados franceses. 

Sergu) Castedoj 
Dtor, Desarróüo de Negocios de Enron 

La multinacional Enron Wind ha presenta­
do ante la Consejería de Industria y Trabajo 
su plan industrial para Castilla-La Mancha, 
que contempla la creación de parques eóli-
cos en todas las provincias y un programa 
didáctico de promoción de la energía eólica. 
Según el director de Desarrollo de Negocio, 

Sergio Castedo, con este plan se pretende poner a la vanguar­
dia de la tecnología de esta fuente de energía renovable. 

José Antonio Criado, 
Qerente de McDoncdd's en Cuenca 

La cadena McEtonald's ha abierto en Cuenca el sexto 
restaurante en Castilla-La Mancha, al que seguirá la 
puesta en marcha de otro nuevo establecimiento en la 
primavera de 2001, que estará ubicado en la localidad 
toledana de Talavera de la Reina. El franquiciado y ge­
rente de este restaurante en Cuenca, José Antonio Cria­
do, ha sefialado que espera recupera la inversión de ca­
si 265 millones de pesetas una vez que hayan transcu­
rrido tres años desde su apertura. 

JesMS Ortega, 

Presidente de Caja Quaddaiara 

El presidente de Caja Guadalajara, Jesús Ortega, ha pre­
sentado los resultados de la entidad en los diez prime­
ros meses de ciño, que arrojan una balance de 93.000 mi­
llones de pesetas, lo que supone un incremento del 10% 
respecto al mismo periodo del año anterior. La inver­
sión crediticia credo en tomo al 16% hasta situarse en 
69.000 millones de pesetas, siendo las financiaciones de 
vivienda y la atención a las necesidades de particulares 
y empresas las principales finalidades inversoras. 

Julián Soler 

Presidente de la Organización Interprofesional del Mosto 

'̂El sectoir del mosto tiene que 
mejonur la comercialización" 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

El pasado 28 de septiem­
bre se constituyeron las 
organizaciones interpro­
fesionales del Vino de 
Mesa y del Mosto con el 
principal objetivo común 
de mejorar la comerciali­
zación de ambos produc­
tos, en los que Castilla-
La Mancha es la primera 
comunidad au tónoma 
productora de España. El 
presidente de Intermos-
to, Julián Soler, conside­
ra necesario que se lle­
ven a cabo acciones con­
juntas entre ambas orga­
nizaciones, ya que los in­
tereses que def ienden 
son muy similares. 

Pregunta: ¿Cómo va a 
camt̂ jar }a si^^ción ^$1 
sector del mosto tras la 
reciente constitución de 
la Interprofesional? 

Respuesta: Espere­
mos que de forma im­
por tante . Precisamente 
la Interprofesional se ha 
conseguido después de 
varios años de intentos, 
principalmente gracias a 
la buena voluntad del 
sector productor, con el 
objetivo prioritario de te­
ner los mejores instru­
mentos para defender la 
economía del mosto y a 
través de ella influir tam­
bién positivamente en la 
defensa de los intereses 
del vino de Castilla-La 
Mancha. 

P.- ¿Cuáles son los 
principales problemas 
del sector? 

R.- Los objetivos pri­
mordiales son conseguir 
mejorar la comerciali­
zación, puesto que es la 
manera de defender a la 
producción. Realmente 
producir no es muy difí­
cil, como lo demuestran 
los últimos años que he­
mos tenido y que han da­
do lugar a excedentes de 
cosecha. Por este motivo, 
lo que tenemos que lo­
grar desde la Interprofe­
sional es poner los me-

"Desde la Interprofesional hay 
que poner los medios y los 

cauces para exportar más mosto 
y que se aumente el consumo" 

Julián Soler gerenta una empresa de mosto en Cuenca. 

dios y los cauces para ex­
portar más mosto y que 
se aumente el consumo a 
través de los canales ha­
bituales. Otro objetivo 
pendiente es sustituir el 
azúcar de remolacha que 
se está empleando en al­
gunos países de Europa 
por el mosto 
c o n c e n t r a d o . 
En esta inicia­
tiva están in­
volucrados el 
Gobierno re­
gional, el Cen­
tral y, por su­
pues to , todo 
el sector, por 
lo que se pue­
de -, afirmar 
que si se consigue, prác­
ticamente desaparecerí­
an los excedentes de co­
sechas. 

P. - ¿Se puede decir 
que los problemas que 
azotan a su sector son 
los mismos que los del 
vino? 

R.- Realmente ambos 
están inmersos en el sec­
tor productor de la viti­
vinicul tura . Están tan 

El principal 
canal del 

mostOf tanto de 
salida como de 
consumo es la 
exportación 

cooperativas o bodegas 
que n o d e d i q u e n una 
par te de su elaboración a 
mosto y por lo tanto que 
no estén interesadas en 
la defensa de ambos pro­
ductos. En este sentido, 
lo que pre tendemos es 
consumir y comerciali­

zar la mayor 
cantidad de 
mos to (que 
es la mayor 
par te de la 
cosecha de 
uva) pa ra 
s o l v e n t a r 
los proble­
mas de ex­
cedente del 
vino, con lo 

que estaríamos mejoran­
d o la comercial ización 
de éste. 

P.- Cuando se habla 
de mejorar la comercia­
lización, ¿se refiere al 
mercado nacional o al 
exterior? 

R.- Tenga en cuenta 
que en el mosto aproxi­
madamente el 80% se es­
tá dest inando a la expor­
tación. El mercado na-

unidos que son pocas las cional viene consumien­

do aproximadamente el 
20% de lo que se produ­
ce, mientras que el resto 
se dedica a zumo de uva 
y a mosto concentrado 
con vistas a la exporta­
ción. 

R- Castilla-La Man­
cha es el principal pro­
ductor de vino de Espa­
ña. ¿Ocurre lo mi smo 
con el mosto? 

R.- Sin duda. Me atre­
vería a decir que hay 
más proporción en la 
producc ión de mosto 
respecto al total nacional 
que en el caso del vino. 
Creo que el 90% eje dsL 
producción nacional de 
mosto se elabora en Cas-i 
tilla-La Mancha, de ahí 
la importancia que tiene 
el promover todas las^ac-
ciónes desde la ínter-
mosto, ya que todas re­
percutirán en el benefi­
cio del sector del vino en 
la región. .j qp, 

R- ¿Hablamos de co­
mercialización de mosto 
embotellado o a granel? 

R.- Norma lmen te el 
g rueso pr incipal de la 
comercialización se hace 
a granel y los concentra­
dos suelen ser siempre 
los que se exportan, co­
mo una primera materia 
para que en otros países 
los dediquen a la pro­
ducción y embotel lado 
de diferentes zumos de 
fruta. 

P.- ¿Cuál es la prime­
ra actuación que van a 
llevar a cabo una vez 
que se ha constituido la 
Interprofesional? 

R.- En la próxima reu­
nión intentaremos refor­
zar todos los objetivos 
que le he expuesto ante­
r io rmente , in t en tando 
recabar el apoyo de las 
autor idades nacionales o 
regionales para conse­
guir mejorar la exporta­
ción. Ya le digo que el ca­
nal principal del mosto, 
tanto de salida como de 
consumo es la exporta­
ción. 
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