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dad. A este concurso se

han presentado un total
de 321 marcas, siendo el
vino con 225 marcas la
que mds participacién ha
tenido.
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LAS ADMINISTRACIONES
POR 28.700 MILLONES

En el primer trimestre del afio las administraciones publicas han convocado en Casti-

CONVOCARON CONCURSOS , lla'La Mancha un total de 602 concursos que tienen un presupuesto cercano a los 28.700

millones. Este presupuesto supone un incremento del 67,75%.

Pags. 32y 33

el 29 de junio al 5 de julio de 2001
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El 24% de los costes laborales
no corresponden a los salarios

Un empresario de la region paga una
media de 250.566 pts. por trabajador

El coste laboral medio de
un trabajador en Castilla-
La Mancha es de 250.566
pesetas, segtin refleja la en-
cuesta del INE referida al

primer trimestre del afio y
que por primera vez dife-
rencia entre salarios y per-
cepciones no salariales y
cotizacién a la Seguridad

Social. De esta forma, el
coste laboral esta integrado
por una media de 183.942
pesetas en concepto de sa-
lario y 66.624 en percepcio-

Pag. 31

nes no salariales y cotiza-
cién. Por tanto, el 24% del
coste laboral no correspon-
de al salario propiamente
dicho. En el primer trimes-

El coste por empleado crecié un 5,1% en
la region vy los sueldos un 3,8%

tre del afio el coste laboral
aumentoé un 5,1% mientras
que los salarios sélo lo hi-
cieron un 3,8% y las otras
dos percepciones un 8,3%.

Cofarcir aumento sus ventas un

6%, llegando a los 12.400 millones |

La Cooperativa Farmacéutica de Ciu-
dad Real (Cofarcir) ha conseguido si-
tuarse entre las tres empresas mds im-
portantes de la provincia de Ciudad Re-
al en cuanto a facturacion y el cierre del
afio pasado se salda con unas ventas de
12.400 millones. Esta cifra supone un in-
cremento del 6% respecto al afo ante-
rior. La cuota de mercado de distribu-
ci6n de Cofarcir en Ciudad Real es del
75,87%. De las 217 farmacias de Ciudad
Real, 211 son socios de esta cooperativa
farmacéutica lo que supone una cuota

de mercado en esta variable del 97,2%.
Esta empresa tiene sede en Ciudad Real
y en Alcdzar de San Juan y en ella traba-
jan unas 82 personas, 61 en la capital de
la provincia y 21 en Alcazar. En total
Cofarcir reparte sus productos en 280
farmacias, la mayor parte de ellas en
Ciudad Real mientras que el resto estan
situadas en las provincias de Toledo, Al-
bacete y Ciudad Real. Diariamente pi-
den farmacos a 700 laboratorios y reali-
zan dos entregas diarias de medicamen-
tos a las farmacias.

Pig. 6
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Azudis S.A. prevé
facturar mds de
700 millones

El supermercado Azu-
dense de Distribucién
(Azudis) tiene previsto
superar este afio los 700
millones de pesetas en
facturacién. Cifra que
consiguieron en 2000.

Fridul mira a los
mercados
exteriores

La empresa almansefia de
fabricacién de bombones,
Fridul, tiene puesto su
punto de mira en la poten-
ciacién de sus ventas al
exterior que el afio pasado
supusieron el 20% de su
produccion.

Soldn de Cabrds
pertenece a la

familia Del Pozo

La familia Del Pozo se ha he-
cho con la totalidad de la em-
presa Soldn de Cabras tras
aportar un cheque del BSCH
por 16.000 millones. El acto
de formalizacién de la venta
tuvo lugar el 25 de junio.

Alcatel Toledo, a la
espera de noticias
sobre la posible venta,

La factoria toledana de Alcatel
estd a la expectativa sobre el
anundio que ha realizado el
presidente de la multinacional
respecto a la venta del 90% de
sus fabricas. Alcatel en Toledo
tiene 547 trabajadores.

TURISMG

17-18  El negocio

hostelero sale a
la calle

Con la llegada del buen
tiempo, las mesas y sillas
de los establecimientos
hosteleros salen a las ca-
lles, plazas y zonas espe-
ciales de terrazas. Instalar
una terraza tiene diferen-
tes precios, segun la capi-
tal de provincia elegida.
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Preocupacion
en Alcatel
Toledo

Santiago MATEO SAHUQUILLO (*)
La situacién que estan viviendo algunas empre-
sas de nuevas tecnologias es un motivo més que
suficiente para que el anuncio de la venta de un
90% de las fébricas de Alcatel en todo el mundo
haya despertado la incertidumbre y preocupa-
cién en la factoria que esta multinacional de ca-
pital francés tiene en Toledo y que da empleo a
mds de 500 personas. Una cifra nada desdefiable
y que la coloca entre las empresas de la regién
que més trabajadores tiene.

En un momento como el actual, en el que de-
terminados indicadores econémicos estdn empe-
zando a dar cifras mas moderadas de crecimien-
to respecto a lo que estdbamos acostumbrados,
estos anuncios por parte de empresas de gran ca-
lado se interpretan con un mayor pesimismo que
hace unos afios o incluso, me atreveria a decir
que hace unos meses.

Las decisiones de una multinacional suelen
responder siempre a una estrategia general de
funcionamiento en un dmbito de actuacién muy
amplio, pero a nivel local es donde tiene las re-
percusiones més visibles y es que desde el punto
de vista laboral, la incertidumbre que se cierne
sobre medio millar de personas y sus familias es
un motivo de preocupacién justificado.

Y més alld del problema laboral se encuentra
el marco empresarial en el que desarrollan las ac-
t;y‘i(‘iac'igs‘ que realiza Alcatel. La telefonfa mévil
{; naparecé éstar en su mejor momento, han baja-
*d0 las ventas en el primer trimestre del afio y ya
no sélo Alcatel sino que ha habido otras empre-
sas dedicadas a este sector que han optado por la
venta de fibricas como una forma de mejorar sus
resultados. Si ésta, llamémosle inicio de crisis, va
en aumento llevard consigo un arrastre de em-
presas auxiliares que dependen de la actividad-
de las multinacionales y que no tienen tiempo de
diversificar su actividad para superar las crisis.

De momento, no se ha dado a conocer ni de
qué forma, ni cémo se va a llevar a cabo estas
ventas pero lo deseable seria que se controlara la
situacién desde el principio y que todo el proce-
so tenga la suficiente transparencia y claridad
que se merece. El caso de Sintel y sus trabajado-
res acampados en la Castellana recuerdan los pe-
ligros que tienen los empleados de las multina-
cionales que ‘un buen dfa venden sus factorfas.

Santiago Mateo Sahugquillos, editor de
ECONOMIA'Y EMPRESAS DE CASTILLA-
LA MANCHA

-vimiento lateral con pendien-
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Incertidumbre en los
mercados bursadtiles

z

DiIRECTOR DEL CENTRO DE VALORES Y BoLsa pE CaJa RURAL DE T'OLEDO

Ciertamente el ejercicio bur-
satil hasta el momento no es-
ta siendo muy favorable para
los inversores, encontrindose
los mercados en la actualidad
en una clara fase de indefini- |
cién con tendencia a la baja,
tras sufrir fuertes retrocesos |
durante los meses de afio que
llevamos.

En el ejercicio anterior se |
alcanzaron los méaximos his-
téricos de los mercados de
renta variable hacia el mes de
marzo y desde entonces la ca-
ida ha sido en picado hasta
marcar minimos en los prime-
ros dias de Abril. Desde los
minimos hasta ahora, el mo-

te positiva se ha impuesto ala
espera de nuevos datos ma-
croeconémicos que indiquen
al mercado por donde puede
ir la evolucién futura de la
economia mundial y por tanto de los
beneficios empresariales, aunque en
la tdltima semana la incertidumbre
sobre la situacién econémica en Eu-
ropa y Latinoamérica, y las alertas de
menores beneficios de las empresas
vuelven a mellar el animo de los in-
versores que ven ¢cdmo de nuevo el
mercado vuelve a situarse en pérdi-
das tras un mes y medio de cierta
tranquilidad

Sin duda el sector "estrellado" du-
rante este fuerte retroceso ha sido el
TMT (Tecnologia-Media-Telecomu-
nicaciones), descendiendo hasta mi-
nimos no vistos en varios afios, ha-
ciendo tabla rasa sea cual sea la com-
pafifa y tenga o no beneficios. Tam-
bién existen sectores que habian sido
olvidados, sectores defensivos, y que
se han convertido en las "estrellas”
del parqué, por ejemplo, el sector
constructor alcanzdndose méximos
en empresas como Dragados.

Cierto es que el pesimismo esta
instaurado fuertemente como conse-
cuencia de la evolucién econémica
incierta, tiltimamente sobre todo en
Europa, apareciendo datos de pro-
duccién y de precios altamente preo-
cupantes, mientras el BCE gracias a
su politica inmovilista esta obstinado
en sacrificar el crecimiento econémi-
co por la estabilidad de precios, en-
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En la imagen, Victor Manuel Martin.

contrdndose actualmente con el pas-
tel de la alta inflacién junto a la gra-
ve desaceleracién en la Eurozona.
Alemania, segun palabras de su mi-
nistro de economia, podria tener cre-

@

Para los inversores a
corto plazo la cautela
debe ser la primera
premisa; en cambio
existen oportunidades de
compra a largo plazo

cimiento cero en el segundo trimestre
de este afio lo que estd provocando
ventas en la renta variable europea.
Centrados en el mercado espafiol,
la marcha de este afio se ha visto muy
condicionada por la situacién de
inestabilidad en Latinoamérica y en
especial en Argentina donde las em-
presas éspaiiolas concentran buena
parte de su inversién en la zona. Pe-
ro no nos dejemos nublar por esta si-
tuacién, excusas para corregir los
mercados hay cientos: cuando no es
por la inestabilidad econémica de un
pais es porque los beneficios de una
empresa caen un 1% y se desploma

todo el sector. Ante esta co-
yuntura Telefénica ha sido
castigada sin misericordia en
la dltima semana, poniendo
como motivo la devaluacién
encubierta de la moneda ar-
gentina, asunto que se sabia
desde hace mas de un mes,
cuando en realidad Motorola
estaba vendiendo los 122 mi-
llones de acciones de Telef6ni-
ca, que recibié de la venta de
sus filiales en Méjico a la
operadora espafiola.
Sin embargo, el castigo sufri-
do parece excesivo, por lo que
no es descartable una recupe-
racién del mercado espariol a
corto plazo. No obstante, para
que se dé esta recuperacién y
sea duradera, deberian cam-
biar los condicionantes que
estin deprimiendo la activi-
dad econdémica en Europa.
La realidad también.thos
muestra como existe un cierta ‘crisis
de "infravaloracién” de determina-
das empresas que se han visto arras-
tradas por el aluvién de ventas que
se ha desatado contra todo lo que se
movia, empresas que muestran ba-
lances y perspectivas bastante mejo-
res que hace dos afios (antes del bo-
om tecnoldgico en los mercados) y
cuya valoracién es infinitamente me-
nor actualmente que en aquel mo-
mento. Razén més si cabe para que se
vayan tomando ‘posiciones gradual-
mente de cara a construir una cartera
sélida a largo plazo en valores sol-
ventes e infravalorados .por el mo-
mento, pero que por fundamentales

el mercado reajustara en el curso del

tiempo.

Por lo tanto, y tras los numerosos
'profit warnings' de las semanas prece-
dentes, los mercados bursétiles pare-
cen estar a la espera de que la situacién
se aclare antes de decidirse por alguna
direccién en concreto, cautelosos tam-
bién de cualquier movimiento a la baja
en los tipos de interés del euro, que en
los dos préximos meses pudiera reali-
zar el Banco Central Europeo para in-
tentar reactivar la economia. Para los
inversores a corto la cautela debe ser la
primera premisa, en cambio existen
claras oportunidades de compra con
visos a largo plazo.
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851.20
(-3,06%)

Bolsa

Las especulaciones so-
bre si la Reserva Fede-
ral norteamericana so-
bre si se bajarian los t-
pos ha provocado una
importante caida en el
parqué madrilefio.

B3

Délar

Después de varias se-
manas al alza, el délar
ha descendido en un
punto,  beneficiando
por tanto al euro, que
estaba viviendo mo-
mentos diffciles.

-

Petréleo

El crudo sigue bajan-
do y el mercado
apunta a nuevas cai-
das de las cotizacio-
nes, tanto del crudo
como de las gasoli-
nas.

OPINION
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‘La iniciativa de la Asociacién de Ciu-

dades Patrimonio de la Humanidad'
de Espafia de estudiar la posibilidad de negociar la
realizacién de paquetes especificos que contengan
ofertas e incentivos para los turistas que quieran vi-
sitar las Ciudades Patrimonio,entre las que se en-
cuentran Cuenca y Toledo.

BAJA La prérroga de la OCM del aceite hasta el

afio 2003 que va a perjudicar seriamente al
olivar de Castilla-La Mancha, ya que segiin las organi-
zaciones agrarias de la regi6n este sistema de ayudas be-
neficia més a las grandes explotaciones y en nuestra co-
munidad auténoma més del 90% son pequeiias superfi-
cies de olivar.

LA IMAGEN DE LA SEMANA

% %

ALCATEL EN TOLEDO TEMEN EL CIERRE DE LA FABRICA.

LOST
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Jost IGNACIO FERNANDEZ

Director Comercial de Helados Casty

ANTONIO ZAHONERO

Presidente de APAG

».;Helados Casty de Talavera de la Reina (To- La Asociacién Provincial de Agricultores

EUSEBIO BAUTISTA

Director Territorial de Telef6nica en C-LM

Telefénica ha firmado un protocolo me-

" ledo), ha emprendido la venta de sus arti-
culos fuéra de las fronteras nacionales
(U.E) para aumentar sus actuales ventas, ci-
fradas en 5 millones de litros anuales. El ob-
jetivo es hacerse con un puesto de peso en
el mercado, segiin José Ignacio Fernindez.

y Ganaderos de Guadalajara (APAG) ha
cerrado el ejercicio 2000 con un beneficio
de tres millones de pesetas. El presidente
de APAG, Antonio Zahonero, ha sefiala-
do como uno de los retos de la Aso-
ciacién mejorar la Seguridad Social Agra-

diante el cual se incorpora copo miembzo
patrocinador del Convenio Cultural Tole-
do, aportando una cantidad inicial nueve
millones de pesetas. El convenio ha sido
suscrito por el el director territorial en Cas-
tilla-La Mancha, Eusebio Bautista.

r=—=--=-=-=="

I Informacion a los lectores

Para la publicacién de originales en 1a seccién de Cartas al Director,
l pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3% o si lo prefieren al I
niimero de Fax 925 22 50 18 o al
e-mail economiayempresa-clm@ticom.es
Los originales, que no deben sobrepasar las 30 lineas, deben ir
acompaiiados de 1a fotocopia del Documento Nacional de Identidad.
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“ENTRE COMILLAS®

JuaN Luis BURGER, GERENTE
DE IBERIA EN LA ZONA CENTRO
DE ESPANA: “El principal atrac-
tivo serd el desarrollo de una acti-
vidad de trifico regional, con des-
tino a ciudades espaiiolas con ae-
ropuertos y cuyo enlace sea otro
pais de destino o simplemente tra-
yectos reginales de mds de 500 ki-
Iometros como Ciudad Real-Bar-
celona, Ciudad Real-Vigoetc”.
JAVIER GARciA, DIRECTOR
GENERAL DE PRODUCCION
AGRARIA: (ent relacion a la OCM
del aceite) “Es necesario que se es-
tablezca algiin sistema que regule
los precios. La desaparicion del
sistema de intervencion fue muy
negativa para Castilla-La Man-
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Jesis MARfA MOLINA,
SECRETARIO GENERAL DE Fa-
MACASMAM:  “Castilla-La
Mancha estd a la cabeza del
resto de comunidades autono-
mas en cuanto a tributos rela-
cionados con el juego, con un
recargo autondmico del30%
sobre la tasa de juego fijada pa-
ra todo el Estado espafiol”.

FERNANDO CORTES, GE-
RENTE DE TOLEDO CIUDAD
DE CONGRESOS: “Nunca nos
hemos pronunciado sobre si el
Miradero era el sitio idéneo o
no para el Palacio de Congresos
de Toledo, nos hemos limitado a
decir cual deberian ser las pre-
misas de un palacio de congre-

”

S0s .

REVISTA DE PRENGA

Greenspan busca un
punto de equilibrio

La Reserva Federal de Estados
Unidos recortd los tipos de inte-
rés un cuarto de punto, hasta el
3,75%. Alan Greenspan y su equi-
po han buscado en esta ocasién
un punto de equilibrio. Su deci-
sién revela un esfuerzo de com-
promiso entre quienes piensan
que la economia norteamericana
necesita una potente medicina
monetaria para evitar Ja recesién

'y aquellos otros, mis optimistas,

que creen que la Fed hubiera de-
bido mantener el precio del dine-
10, en sefial de confianza en la re-
cuperacitn de la actividad.

_ Expansién

Sol y
Sombra

Dos realidades totalmente
opuestas planean sobre el
presente de los fabricantes
espafioles de maquinaria
para madera: por un lado,
en los iiltimos afios han
disfrutado como todo hijo
de vecino de la expansién
de la demanda y han apro-
vechado para modernizar
sus instalaciones, estructu-
ras, redes comerciales y
productos (incluso se han
posicionado mejor para
afrontar una posible salida
creciente al extranjero).
Tecnimadera
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LOS PROTAGONISTAS

ALICIA SANCHEZ

Los que no
estin la Gran
Seleccion

a motivacién em-

presarial es tan im-

portante como el
poder de inversion de las
empresas y por supuesto,
el potencial de crecimien-
to con el que cuentan las
mismas. Esta semana ha
tenido lugar uno de los
mds transparentes y espe-
rados premios en el sector
agroalimentario que con-
tribuyen a motivar los
énimos de decenas de
empresarios, afio tras afio:
los Premios Gran Selec-
cién de Alimentos 2001,
en el que los galardo-
nados han sido una sor-
presa relativa, ya que to-
dos los premiados, un to-
tal de 42 galardones un
primer premio y dos 4cce-
sits por modalidad, han
realizado en su gran ma-
yoria fuertes inversiones

en aras de la competitivi-, .

dad. Estos premios, de
gran calada en, el merca-
do, premian en las catego-
rias de vino, aceite, miel y
quesos, los cuatro produc-
tos estrellas de la regidn,
pero no son los dunicos.
Ampliar, no el niimero de
premios, sino el de cate-
gorias a otros productos
como el azafrén, el cham-
pifién o los embutidos,
pudiera ser un buen re-
vulsivo para el resto del
sector agroalimentario, ya
que, dichos productos
también disfyutan de pe-
culiaridades - aut6ctonas
propias de esta Comuni-
dad auténoma y de reco-
nocido prestigio fuera de

S BBVA CONVOCA
$EN TOLEDO A

¢ UN CENTENAR
¢ DE EMPRESAS

El Banco Bilbao Vizcaya
Argentina (BBVA) ha
ofrecido una conferencia
coloquio el pasado dia 25
de junio en Toledo, a la
que asistieron un cente-
nar de empresarios convo-
cados. Las ponencias se
desarrollaron bajo el lema
“La empresa ante los nue-
vos retos de tecnologia y
mercados”. El objetivo de
este acto fue reunir a em-
presas de la provincia de
Toledo para conocer de
primera mano los proble-
mas con los que se en-
cuentran y tomar el pulso
al sector empresarial de
Toledo.

Gran Seleccion 2001 de
Alimentos otorga 42 galardones

El presidente ‘de Castilla-La

. Méncha, José Bono, ha entregado
"en Albacete los Premios Gran

Seleccién de Alimentos 2001 que
distinguen a los mejores vinos,
quesos manchegos, aceites de
oliva y mieles de Castilla-La
Mancha, los cuatro productos

agroalimentarios mas emblema-

ticos de la regién. En total, se han
repartido 42 galardones, un pri-
mer premio y.dos accésits por
modalidad. Los Premios Gran
Seleccion de Alimentos, puestos
en marcha hace ya doce afios por
el Ejecutivo castellano-manche-

- go, pretenden dar a conocer y

promocionar la excelente calidad
de algunos de los productos mas
representativos de nuestra tierra
e impulsar la comercializacién

de los hiismos, al tiempo que:se-

quiere premiar y reconocer al
sector agroalimentario de la
region por su esfuerzo para ela-
borar productos de calidad, com-
petitivos y cada vez mds adecua-
dos a las demandas del consumi-
dor. Estos premios, que se inicia-
ron en 1990 en la modalidad de
vinos y a los que se sumaron en
1993 el queso manchego, en 1994
el aceite de oliva virgen y en
1998 la miel, estdn plenamente
consolidados tanto en el nimero
de participantes, como en la cali-
dad de los productos que concu-
rren al certamen. La Gran Selec-
cién de Alimentos se ha converti-
do en una las citas obligadas
para el sector agroalimentario de
la region.

ALDIA

La familia Del Pozo ya es
duenia de Solan de Cabras

El contenciosq que han manteni-

do los propietarios dela empresa? ’

conquense "Balneario y-Aguas
de Soldn de Cabras S.A." ha con-
cluido esta semana, con la com-
pra por parte de la familia Del
Pozo del 66,6 por ciento de las
acciones a las otras dos familias
propietarias, por un importe
nominal de 16.000 millones de
pesetas, con lo que se ha hecho
con el control total de la compa-
fifa, cuyo capital social asciende
a 24.000 millones de pesetas divi-
dido en 30.000 acciones. La com-
pra se hizo efectiva en un acto
que se desarroll6 el pasado lunes
en una notaria de Cuenca, en el
que la familia Del Pozo hizo efec-
tivo el pago a las otras dos fami-
lias propietarias de las acciones,

que a su vez les fueron entrega-
das "por los representantes de la
"Ceotporaciéon Econémica Damm
S.A.", que tuvieron que devol-
verlas tras haberlas adquirido en
precario en el mes de septiembre
de 2000 a las familias proplet%-;
rias del 66,6 por ciento del capir
tal. La operacién supone la ter-
minacién de un largo contencio-
so judicial que se inicié después
de que en 1999 la familia Del
Pozo se negara a vender el 33,3
por ciento del capital de Solan de
Cabras (8.000 millones de pese-
tas) a Damm y presentara una
oferta de compra que no fue
aceptada por las otras dos fami-
lias propietarias de la compafifa,.
que finalmente las vendie;op al
grupo cervecero. '

Feda presenta a sus socios
la central de compras

La Confederacién Provincial de Empresarios de
Albacete (Feda) ha presentado su Central de Com-

pras, basada en la aplicacién de e-procurement’
(aprovisionamiento electrénico), que permitira a.

las empresas optimizar sus procesos de compras a
través de centros p_ersonal_izados: Se trata, en defi-
nitivé, de una novedosa férmula de aprovisiona-
miento, proceso de pago y adquisicién de los re-
cursos operativos por parte de una compaiifa, me-
diante la creacién de comunidades virtuales de
compra. '

La Rural de Toledo abre una linea
de crédito para Afedeto y Copeg

El presidente de Caja Rural de Toledo, Andrés Gémez
Mora, ha suscrito dos convenio financieros de colaboracién
por valor de 5.000 millones de pesetas cada uno de ellos con
el presidente de la Confederacién Provincial de Empresa-
rios de Guadalajara, Copeg, Mariano Pareja Mayo, por un
lado, y El presidente de la Confederacién Provincial de
Empresarios de Guadalajara, Copeg, Mariano Pareja Mayo,
y con el presidente de la Asociacién de Farmacéuti-
cos Empresarios de Toledo, Afedeto, Ricardo de la
Vega Casales, colectivo que agrupa a una gran
parte de las 284 oficinas de farmacias de Toledo.

Inem-Corporacién locales
invierte 141 millones en Toledo

La Comisién Provincial de Planificacién e Inversiones se ha
reunido bajo la Presidencia del Subdelegado del gobierno,
Jestis Hermida, y con la asistencia del Director Territorial de
Trabajo, Lamberto Garcia Pineda, y representantes de Orga-
nizaciones Sindicales, Empresariales y FEMP. En dicha Co-
misién se aprobaron obras para 56 municipios de nuestra
provincia, por el que se subvencionan con un total de 141
millones/pts.'y la contratacién de 300 trabajadores durante
tres meses. Esta comisién es continuaci6n de las celebradas
el 9 y 30 de mayo pasado, en las que se inici6 este programa
de 444 mill/pts. que afecta a un total de 130 municipios.
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Frigo y Camy ostentan el 80% de
sector de los helados en la region

ALICIA SANCHEZ
C-LM

El consumo medio de hela-
dos por persona se sittia ac-
tualmente en 5,825 litros,
cifra que esta en linea con
el consumo de los paises
mediterraneos, pero que en
cambio es todavia sustan-
cialmente inferior al consu-
mo per capita de los paises
nérdicos, segun la Aso-
ciacién Espanola de Fabri-
cantes de Helados.

Este dato da la razén a
los esfuerzos empresariales
que las firmas de helados
hacen cada afio para au-
mentar su produccién y
presencia en los mercados.
Una presencia que, en Cas-
tila-L'a” Mancha " dominan
158 " “empresas’”

Fodds Espafia (Frigo) y
Nestlé (Camy), ésta ultima
sitiada en Guadalajara,
55r'{J{1na cuota de mercado
deél '80%, segin informaba
el director comercial de
Casty, José Ignacio Fernan-
dez.

En el sector de la fabri-
cacién de helados sélo exis-
ten dos empresas que se
dedican a la elaboracién in-
dustrial de este articulo en

- territorio regional, Nestle
(Camy) en Guadalajara y
Casty en Talavera de la Rei-
na Toledo. El resto de fir-
mas, un total de 10, son
empresas de produccién

e YOy e
Univeleér

Una decena de heladerias tradicionales conviven con ocho

multinacionales en Castilla-La Mancha sin dafiar su competitividad

sy

os§

[PROVINCIAS
| ALBACETE

CIUDADR.
CUENCA
GUADALA

TOLEDO f§ 3

otras dos, tres en Albacete,
una en Cuenca y una en
Guadalajara. Todas ellas
tienen en comtin que elabo-
ran el helado, (con leche),
para su propio consumo,
précticamente. “Por nues-
tros negocios, no entramos
en competencia con las
grandes multinacionales,
tenemos nuestra propia
clientela.. no se puede
comparar un helado como
el nuestro, que a los quince
dias lo tienes que consumir,
con el que fabrican Frigo,
Miko... y el resto, que te du-
ran en el congelador tres
afos”, afirmaba la respon-

artesana, cuyo sable de la He-
mercado no @ laderia de Al-
entra en com- ., cdzar de San
petencia con La exportacion  Juan (Escudero
las ‘grandes  contribuyea  Lépez  Eloy
multutacilona-. incn car el WO), N}a—
les. El niimero risol Menén-
de estas em- __ consumode  des.

presas artesa- helados, situado Son desde lue-.
nas, caracteri- go las grandes
zadas por su en5,8251/persona empresas, co-
larga  tradi- mo Casty en

cién, es de dos en Ciudad
Real, donde una de ellas,
Escudero Lépez Eloy SL.,
lleva trabajando desde
1817. En Toledo, segiin el
censo de la Cdmara de Co-
mercio, se contabilizan

Talavera, quienes tienen el
relevo para implantarse
con mayor fuerza en el te-
rritorio nacional. Asf, Casty
ha invertido 850 millones
de pesetas en el quinquenio
1995-2000, para mejorar las

(I S ¢ .
lineas de fabricacién y

Hosteleria y alimentacion son los dos sectores que més estan contribuyendo a aumentar el consumo.

construir una plataforma
frigorifica nueva, hasta lle-
gar a una produccion en la

as heladerias
radicionales

La fabricacién artesana de he-
lados en Castilla-La Mancha
apenas supone un 1% del
consumo de este articulo tipi-
camente veraniego. No supe-
ran la decena el niimero de
empresas qué se dedican ala
elaboracién artesana del hela-
do y su principal caracteristi-
ca es su tradicién, como en el
caso de Escudero Lépez Eloy
S.L. (CR.), que se remonta al

%-

campaiia 2000 de 5 millo-
nes de litros con una factu-
racién de 1.200 millones de
pesetas y una plantilla en
camparfia de 120 personas.
“No podemos determinar
si al término de la presente
campaiia, septiembre, ha-
bremos aumentado las ven-
tas -afirmaba el director co-
mercial de Casty, José Igna-

cio Fernandez Castiller--

aunque es cierto que en lo
que llevamos de tempora-
da, por el clima, ha sido
mejor que la del afio pasa-
do”. El incremento nacional
en la fabricacién de helados
ha sido de un 3,6%, segin
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la Asociacién Espaﬁola de
Fabricantes de Helados, au-
mento que se ha producido
por el tirén de las exporta-
ciones, que incrementaron
un 19%.

También en la regién
Casty, cuyos principales
mercados son Toledo, Ma-
drid y Avial, ha iniciado un
plan de exportacién, ven-
diendo productos a Irlan-

da, Inglaterra y Francia, ca--

si de forma consolidada,
aunque en pequeiias canti-
dades por el momento.

Los distribuidores de
helados y productos de ul-
tramar son otras de las em-
presas relacionadas con es-

mercado de la distribucién
Royne, Frigo Miko y Casty,
una situacién casi calcada
al resto de las provincias.

Royne, con dos centros
de distribucién en Toledo,
uno en Mora, es la que “po-
siblemente”, segtn el ge-
rente de Royne en Mora, Ja-
vier Fortes, posea el mayor
niimero de vehiculos de re-
parto, con 12 en el centro
de Mora.

Lacteos

Por otro lado, aunque el
98% de la leche que se utili-
za para helados es leche en
polvo que préacticamente

te sector, que experimentan  no se elabora en Castilla-La
importantes Mancha (los
cambios  en @ principales
verano. El ni- . ~ proveedores
mero de éstas Existen son Alemania
no supera la glrededor de 50 v Bélgica), den-
cincuentena tro del sector
en Castilla-La emP r.esas.fle lacteo, hay que
Mancha y em- distribucion _ destacar que
plean a unos gue emplean @ por venta de
500 trabajado- baiad leche liquida
res en verano. 500 tn €s en Castilla-La
Por regla’ ge- ' _ " Mancha se fac-
neral son empresas que turan 3.500 millones de pe-

pertenecen a los grandes
grupos. Las principales
marcas son Royne, Camy,
Menorquina, Frigo y Miko.
En Toledo se disputan el

setas anuales, segin la
Unién de Cooperativas de
Castilla-La Mancha. En los
preparados de leche, fabri-
cacién de helados y, por su

Las cooperativas

de Ucaman
produjeron 62.541
tm. de leche

Si en elaboracién de deri-
vados licteos (exceptuan-
do los quesos), la regién
no aglutina un niamero
importante de empresas
ni su volumen de nego-
il cio es sobresaliente, en la
il produccién de leche ocu-
| rre todo lo contrario. Las
Il cooperativas lacteas inte-
| gradas en la Unién de
| Cooperativas de Castilla-
La Mancha (Ucaman), un
total de 12 produjeron en
la campaiia 2000-01 una
cuota de 62.541 tm de
leche para industrializa-
cién. Los principales des-
il tinatarios de esta leche
ji son Quesos Forlasa 'y
Garcia Vaquero en Casti-
lla-La Mancha, y fuera de
14 region Pasctial, Dano- "
ne y Caserios Ibéricos,
principalmente. La pro- ©
duccién de leche aumen-
t6 un 7% respecto a la
campafia anterior. La acti-
vidad de estas 12 empre-
sas cooperativas repre-
sentaron el 33% del total
de empresas lacteas de
‘ Castilla-La Mancha, que
produjeron un total de
| 188.000 toneladas. Estas
1 cooperativas, radicadas
|
|

principalmente en la pro-
vincia de Toledo, asocian
a un colectivo de 216
explotacionés gahaderas

| dedicadas ala 556&"25'”‘ .

! ci6n de leche de vaca y

‘ disponen por término

| medio de una cuota de

| produccién de 290 Tm.,

| un 5% mids que la media
disponible por las restan-
tes 484 explotaciones de
Castilla-La Mancha.

puesto, en la elaboracién de
quesos, es donde esta mate-
ria prima alcanza en la Co-
munidad una facturacién
de 80.000 millones anuales,
de los cuales tan sdélo un
5% provendrian de los pre-
parados de leche (yogures,
bios, helados, léche en con-
serva, leche en polvo, etc),
segin el director de Ali-
mentacién y Cooperativas
de la Junta de Comunida-
des, Francisco Mombiela.



ANGELES S. INFANTES
Ciudad Real

La Cooperativa Farma-
céutica de Ciudad Real
(Cofarcir) ha conseguido
situarse entre las cuatro
empresas mas importan-
tes de la provincia en
cuanto a facturacién, al-
canzando en el pasado
ejercicio una facturacién
global de 12.400 millones
de pesetas, lo que supone
un incremento del 6% con
respecto al afio anterior.
Cofarcir es un almacén
mayorista de distribucién
de especialidades farma-
céuticas, articulos de die-

Cofarcir crecié un 6% en 2000,
hasta 12.400 millones de pesetas

La cooperativa farmacéutica tiene sus redes de

distribucion en Ciudad Real y Alcazar de San Juan

A diario, piden farma-
cos a- 700 laboratorios y
realizan dos entregas dia-
rias de medicamentos a
las farmacias, por lo que
disponen de un stock de

tética y aproximada-
otros arti- @ mente un mi-
culos de lIén y medio
parafar- Se trata de la de Lzlnidades
macia. cooperatiwa de articulos,
Asi;nismo, farmacéutica mds ;;p;&t)idas en
es la coo- . . re-
perativa anttg?m de la ferencias.

farmacéu- provincia de En la actuali-
tica. mas Cmdad Real dad, tie'ner\
antigua de automatiza-
la provin- do el 65% de

cia de ‘Ciudad Real, ya
que se constituyé en el
afio 1931 con cinco profe-
sionales farmacéuticos.
En estos momentos tie-
ne sede en Ciudad Real y
Alcézar de San Juan, y en
ella trabajan 82 personas -
61 en Ciudad Real y 21 en
Alcdzar de San juan-,
ademads de catorce traba-
jadores auténomos que
fundamentalmente desa-
rrollan labores de trans-
porte de los productos a
farmacias del ambito ru-
ral.
Cofarcir

reparte sus

productos a 280 farma-
cias de la regién, 220 de
ellas de Ciudad Real, y el
resto de las zonas limitro-
fes en las provincia de To-
ledo, Albacete y Cuenca.

su trabajo y el niimero
medio de especialidades
farmacéuticas que salen
de sus almacenes al mes
de 1,1 millones de unida-
des, unas 50.000 unidades
al dia recorriendo en tor-

no a 100.000 kilémetros

mensuales para llevar sus
productos.

‘Los datos econémicos
de esta cooperativa ha-
blan por sf solos: en 1997
facturaban 10.400 millo-
nes de pesetas y en el
2000 alcanzaron los
12.400 millones, lo que re-
presenta un incremento
de casi un 20% durante
este periodo.

En 1999 se habian con-
vertido en la cuarta em-
presa con mayor factura-
cién de la provincia ciu-

[ SR

: =
Cofarcir mantie

dadrelefia y aunque los
datos de este afio todavia
rio se conocen, los res-
ponsables de Cofarcir cre-
en que en el 2000 podrian
haberse situado ya en el
tercer puesto en este.ran-
king.

En el ranking nacional,
Cofarcir es la empresa
1.094 en cuanto a factura-
cién, y en la regiéon ocu-
pan el niimero doce, sien-
do dentro de su sector
también una de las em-
presas con mayor factura-
ciébn. A nivel nacional,
ocupan el puesto niimero

30.

F. J. LLanA NieTo

Toledo

La Asociacién de Farma-
céuticos Empresarios de
Toledo (Afedeto) ha re-
clamado un didlogo més
fluido con la Consejeria
de Sanidad para encon-
trar vias de colaboracién
entre ambas. partes de
cara al futuro traspaso
de las competencias sa-
nitarias a Castilla-La
Mancha. )

Esta ha sido una de
las conclusiones de la I
Jornada Empresarial Far-
macéutica de Toledo ce-
lebrada’ el pasado miér-

COOPERATIVA FARMACEUTICA D

ne un ritmo de crecimiento constante en los ultimos afios.

E COFARCIR

Los empresarios farmacéuticos toledanos
piden mas dialogo con la Administracion
Para abordar, entre otras, cuestiones como las transferencias
sanitarias o el Pacto de Estabilidad Nacional

coles dia 27 de junio en
el Hotel Beatriz, de la ca-
pital regional, a la que
asistieron cerca de cien

miembros de la Aso-
ciacién.
" Segin explicaba el

presidente de Afedeto,
Ricardo de la Vega, en
“los cerca de cuatro afios

que lleva funcionando la

Asociacién - el - didlogo -

con la Administracién ha
sido practicamente nulo,
“con lo que esperamos
que esta Jornada sea el
punto de inflexién en
nuestras relaciones con
Sanidad, de tal forma
que a partir de ahora se
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nos tenga en cuenta a la
hora de tomar decisiones
relacionadas con el mun-
do sanitario”.

En este sentido, Ricar-
do de la Vega defendia
que las relaciones entre
los distintos agentes que
intervienen en el sector
farmacéutico -colegios,

empresarios, Adminis-
tracién, distribuidores,
usuarios- se basen en el
principio de “comple-
menhtariedad  inteligen-
te”, evitando asi que se
excluya a.cualquiera de
ellos en temas tan im-
portantes para Castilla-
La Mancha, como son las

Una cuota de
mercado del
75,87% en

Ciudad Redl

La cuota de mercado
de esta cooperativa far-
macéutica es muy ele-
vada en la provincia de
Ciudad Real. Asi,
Cofarcir copa el 75,87%
de la cuota de mercado
de distribucién de
medicamentos, muy

- por encima de sus
competidores como
Cecofar o Cofares,
mientras que en otras
provincias tiene una
cuota de mercado acep-
table: en Toledo, el
6,91%; en Cuenca, el
4,22%; y en Albacete,
el 0,33%.

De las 217 farmacias de
Ciudad Real, 211 son
socios de Cofarcir, lo
que supone un 97,2%
de la cuota de mercado.

Cofarcir estd a su vez
integrada en la coope-
rativa de segundo
grado Acofarma, la
patronal de cooperati-
vas Asecofarma, y
tiene participacién en
otras empresas como
Bancofar o Farmadata.
Asimismo, tienen con-
venios suscritos con
cooperativas en otras
provincias espafiolas
como Cofares, Cofarin
o Gicofa.

transferencias o el Pacto
de Estabilidad Nacional
para la contencién del
gasto farmacéutico. “En
este Gltimo . apartado
-aflade- estamos intere-
sados en que se lleve de
la mejor forma posible
para nuestra Comunidad
Auténoma”.

Afedeto agrupa en es-
tos momentos a 135 em-
presarios de la provincia
de Toledo y entre los
proyectos de futuro que
emprenderd se encuen-
tra el de implantar las
normas de calidad en to-
das las farmacias.

——
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Maderas Munoz mcrementa
un 30% su produccién

F. J. LLana NieTo
Landete (Cuenca)

Maderas Muifioz es una
pequefia empresa fami-
liar ubicada en el muni-
cipio conquense de Lan-
dete, dedicada al aserra-
dero de madera para pa-
lets. A pesar de que el
sector no esta atravesan-
do actualmente uno de
sus mejores momentos
segun sefia-
la el geren-
te, Reyes

@

La totalidad de la

Hace un ano invirtié 55 millones de pesetas en la ampliacion
de instalaciones y la adquisicién de nueva maquinaria

Reyes Mufioz critica
la fuerte caida de precios
que estd sufriendo el
mercado. nacional de
madera, como conse-
cuencia de la entrada
masiva de este producto
procedente de Francia,
“que ha provocado una
caida gene-
ralizada en
los precios

Muiioz, la ue ha a-
sociedad ha madera aserrada zegtado de
incrementa- se comercializa en forma muy
do su pro- la comunidad significati-
duccién a- p va a .las
nual en cer- auténoma de empresas
ca de un Valencia pequedas”,
30%, como asegura.

consecuencia de la am-
"pliacién de instalaciones
realizada.hace ahora un
afio y la adquisicién de
nueva magquinaria.

La Direccién General
de Promocién Empresa-
rial e Innovacién depen-
diente de la Consejeria
de Industria y Trabajo
subvencioné una peque-
fia parte de la inversién
realizada por esta em-
presa conquense, que
super6 los cincuenta y
cinco millones de pese-
tas. - ]
Maderas Muiioz pro-
duce al dia cerca de
treinta metros ctbicos
-+de -madera procedentes
en su mayor parte de la
zona de Talayuelas, tam-
bién en Cuenca.

En este contexto, la
sociedad familiar prevé
cerrar el presente ejer-
cicio con un volumen de
facturacién  sensible-
mente inferior al del pa-
sado afio.

Desde que se consti-
tuy6, Maderas Murfioz a-

La entrada de madera de Frandia ha provocado. unacaida de precios.

tamiento Maderas de
Cuenca concentra la ma-
yor parte de toda la acti-
vidad maderera.

sierra made- @ Las nue-
ra para la fa- vas insta-
brilca:cién de Las nuevas Lac;;ndes
palets, que se . . e Made-
comercializa instalaciones ras Mu-
en su totali- tienen una fioz tie-
dad f:n la co- superﬁcie nen una
munidad au- ida de superficie
tébnoma de constru construi-

Valencia.

1.750 m? da de

En Lande-
te es la tlinica empresa
que se dedica a esta acti-
vidad, aunque en la pro-

vincia conquense Ayun-

1.750 me-
tros cuadrados, en la
que se distribuyen las
distintas fases del ase-
rradero: Asi, una maqui-

na se encarga de pelar la
madera cortada y traida
del monte, antes de pa-
sar a otra que se encarga
de hacerla trozos.

La madera recibe el
ancho deseado en la fase
posterior, aunque no se-
r4 hasta la siguiente
cuando reciba los cortes
perfectos de longitud.

Por ultimo, se hacen a
medida las tablas que
posteriormente se utili-
zarén para la fabricacién
de los palets, y que se a-
pilan antes de su comer-
cializacién a empresas
valencianas.

A pesar de tratarse de.
una pequefia sociedad
familiar, Maderas Mu-
fioz dispone de una
plantilla de diecisiete
trabajadores, entre los
que se incluyen los tres
hermanos continuadores
de la tradicién familiar.

Reyes Mufioz descar-
ta por el momento diver-
sificar la produccién de
madera a otras activida-
des distintas de la de fa-
bricacién de palets.

La materia prima con
la que trabaja se adquie-
re en el mes de noviem-
bre de cada afio.

Quimica Ntra.

Sra. del Carmen

se incorpora al
sector de lejias
y detergentes

F.J.LL.N

Pozo de la Serna (C. Real)

i Quimicas Nuestra Sefio-
i ra del Carmen se consti-

tuyé hace casi un afio
como sociedad anénima

i laboral, aunque las exi-
! gencias juridicas que es-
{ to supone ha supuesto
un importante frenazo a
i muchas de sus activida-
! des recogidas en el obje-
! to social.

Segiin explica el ge-

i rente, Pedro Lépez, la
i sociedad anénima labo-
i ral se dedica a la fabrica-
{ci6n de lejlas y deter-
| gentes, que vende direc-
{ tamente y también a tra-
i vés de tres almacenes
| bajo la marca comercial
i Belén. También almacena
i y vende al por mayor y
i menor de productos de
! drogueria y limpieza.

Su ambito de actua-

i cién se circunscribe a la
{ provincia de Ciudad Re-
{ al, donde otra empresa
i de Pedro Mufoz, Casa
§Kiriko, lidera este seg-
: mento del mercadd pro-
{ vincial. o

Actualmente, Quimi-

i cas Nuestra Sefiora del
i Carmen cuenta con una
i plantilla de cuatro traba-

i jadores, todos ellos
i miembros de la familia
i Lopez.

Pedro Lépez también

i dispone de otros nego-
i cios relacionados con la
{ hosteleria y el sector de
{la alimentacién, en ge-
! neral.

Puertas JPO invierte 13,5 millones
de pesetas en nueva maquinaria

La empresa de Valera de Abajo produce cerca
de quince sillas de madera al dia

F. J. LLaNA NiETO
Valera de Abajo (Cuenca)

La empresa Puertas JPO
acaba de invertir cerca
de trece millones y me-
dio de pesetas en la ad-
quisicion de nueva ma-
quinaria, que le ha per-
mitido incrementar de
forma significativa la
produccién de ventanas,
seglin explicaba el geren-
te y propietario, Julidn
Peral. _

A pesar de su peque-
fio tamafio, la empresa
estd renovando cons-
tantemente, ya que du-
rante el pasado afio in-

virtié casi doce millones
de pesetas en nueva ma-
quinaria.

Puertas JPO estd ubi-

.cada en el municipio

conquense de Valera de
Abajo y aunque comenzd
su actividad hace seis
aflos en el sector de
puertas, en estos mo-

mentos tan sélo fabrica
ventanas de madera, “ya
que nuestros clientes as{
nos lo han exigido du-

rante este periodo”, afir-

maba Julian Peral.

A lo largo de estos
afios, la empresa se ha
especializado en un tipo
de ventana caracterizada
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por sus propiedades ais-
lantes, que le ha permiti-
do mantener un ritmo de
crecimiento sostenido, y
que incluso se espera in-
crementar como conse-
cuencia de la puesta en
funcionamiento de la
nueva maquina de con-
trol numérico para hacer

medios puntos.

Sus clientes son muy
variados: desde particu-
lares hasta almacenes,
pasando por albafiiles,
siendo su principal 4m-
bito de actuacién la pro-
vincia de Teruel, ya que
alli las condiciones cli-
matoldgicas se caracteri-

zan por ser muy duras.

La plantilla de Puertas
JPO es pequena, de tan
s6lo cuatro personas,
mientras que las instala-
ciones de Valera de Aba-
jo tienen una superficie
de 800 metros cuadra-
dos, de los que cerca de
quinientos son de fébrica
y los trescientos restantes
se utilizan de almacén.

Actualmente, la em-
presa conquense fabrica
al dia cerca de quince
ventanas, a las que se les
ha inyectado un produc-
to que garantiza el 70%
de inmovilidad.
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ALICIA SANCHEZ
Azuqueca (Guadalajara)

El supermercado Azu-
dense de Distribucién
S.A. (Azudis), de 1.200
metros cuadrados, situa-
do en Azuqueca de He-
nares, prevé superar el
volumen de ventas del
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ECONOMIA Y EMPRESAS/ 9

Azudis S.A. prevé superar los
- 700 millones de facturacion

El supermercado pone al publico mas de 3.500 referencias
con tiendas especializadas en charcuteria, pescaderia, etc

tenderos” que integra In-
termarché.

La filosofia de Azudis,
integrada en Intermar-
ché, es hacer llegar a los
clientes la vocacion de

pasado “expertos
afio, que @ tenderos, ca-
se cifraron . , da uno en su
en 700 mi- Laﬁrma esta puesto, en la
llones de ubicada en una pescaderia,
pesEeltas. superﬁcie de 3.600 charc:;teria,

e- anaderia,
rente gde metros Cuadrados’ stc, con una
este  su- delos que 1.600 se atencién cer-
permerca-  dedican a la ventq ¢<ana a nues-
do, Rober- tros  clien-
to Ma- tes”, afirma-

ganini, pas6 a formar
parte hace tres afos del
grupo de supermercados
Intermarché, abriendo su
actual superficie, de mas
de 1.200 metros cuadra-
dos hace dos
afios y medio
en Azuqueca
de Henares

@@

Los 23 empleados

ba Roberto Maganini. De
hecho, de los actuales 23
empleados de Azudis
S.A., la mayoria son de la
localidad azudense, lo
que permite cumplir con
la filosofia
de “cerca-
nia” de la

empresa.

(Guadalaja- de laﬁrma SO La firma
ra). Su trayec- azudenses , “Para ha experi-
t9ria I?rofe- dar un trato de menta d o
sional -“voca- unos in-
cional, aun- conﬁanza a crementos
que con an- myestros clientes” anuales
terioridad yo medios
venia del drea del* 15%,

de ventas en el sector pe-
trolifero”, apuntaba Ro-
berto Maganini-, comen-
z6 hace tres afios en el
sector del comercio tras
realizar unos cursos de
formacién del “grupo de

pasando en su factura-
cién de 500 a 600 millo-
nes, de 1998 a 1999 y de
ésta ultima cifra a 700 mi-
llones en el afio 2000.
Roberto Maganini pre-
vé mantener este ritmo

Lo,

e,

de crecimiento, “aunque
no ampliaremos fisica-
mente ya que pdr nuestra
ubicacién, junto a una ro-

Foto de Archivo. Azudis comercializa mas de 3.500 referencias.

tonda en la entrada a
Azuqueca, no nos permi-
te crecer mds de los 3.600
metros cuadrados de los

Los planes de expansién de la empresa

se centran en fidelizar a sus clientes

La empresa de Azuqueca de Henares prevé por el
momento consolidar la cuota de clientes que ha
conseguido durante los dos aifios y medio que
lleva abierto el local, a través de la calidad y la
cercanfa y confianza en el trato con sus clientes.
No se descartan abrir nuevos establecimientos,
por cercania, entre otros lugares Madrid, aunque
son proyectos a largo plazo que no estin defini-
dos por la direccién de la empresa. Hasta el
momento ofrecer ese “trato del pescadero de toda
la vida para que la gentes del lugar se identifique
adn mds, es el objetivo de la empresa”.

que disponemos en la ac-
tualidad”. En esta super-
ficie se incluye también |
el parking, que tiene una :
capacidad para 75 vehi-
culos a ras del suelo, ;
“que es donde prefieren

la mujeres”, afirmaba

Maganini,
Azudis, y ademds direc-

nos de Intermarché.

referencias,

do, sino otros de bazar o

zar a los clientes.

i “dltimamente
i haciendo contactos en Ara-
i bia Saudi y en los Emiratos
9 | Arabes, y estamos en en
i negociacién con México y

Versoni
exporta en
torno a un

20% de su
produccion

M.M.A.
Malagén (Ciudad Real)

! La empresa Versoni, ubica-
i da en la localidad ciuda-
{ drealense de
{ exporta en torno a un 20%

Malagén,

de su produccién desillas y
sillones para oficina. La
cuota de exportacién de la
empresa va en aumento,
estando presentes funda-
mentalmente en Francia e
Inglaterra, aunque segun
ha indicadc el gerente de
Versoni, Felipe Gonzilez,
estamos

Argentina, entre otros.”
Versoni es una de las

{ empresas que participa en
misiones comerciales que
! organiza la Cémara de
i Comercio de Ciudad Real y
i en la actualidad se encuen-
tran
! misién comercial a México
i que tendré lugar en el mes

preparando  una

de septiembre.
“Consideramos las
misiones comerciales una
buena forma para estable-
cer enlaces y conocer nue-

i vos mercados, tanto en los
gerente de !
¢ como en los que no es posi-
tor de Recursos Huma- :

que tenemos posibilidades

ble vender”, sefial6 Gonza- °

{ lez.

El supermercado co- |
mercializa mas de 3.500?
intentando
ofrecer no sélo los pro- ;
ductos tipicos del merca- !

Versoni es una empresa
con un nivel técnico de pro-
duccién que les permite
fabricar asientos para ofici-
nas adaptados a problemas

! especificos que satisfacen
de temporada para fideli-

las diversas exigencias

: individuales y laborales.

NAVES PLANAS PREFABRICADAS

HASTA 40 m DE LUZ

(Fabricas: C. Rea Toledo, Albacete, Cuenca)

)AS GANADERAS, INDUSTRI

ALES, COMERCIALES

OTROS PRODUCTOS

PREFABRICADOS PARA CONSTRUCCION ¥ URBANISMO
Tfnos: 91.411 47 97 / 91. 564 40 37
fax: 91.411 7159
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Fridul apuesta por potenciar
sus ventas en el exterior

ANA |. MOREIRA
Almansa (Albacete)

La empresa almansefia
Fridul estd muy interesada
en potenciar al maximo
sus ventas en el exterior,
que el afio pasado alcanza-
ron el 20% de la produc-
cién.

Esta firma - dedicada a
la fabricacién de bombo-
nes- tiene una produccién
media de u-

Durante el aiio pasado, el volumen de exportacion alcanzo el
20% de su produccion de bombones

tasa en el exterior estan in-
virtiendo en visitas a ferias
y en la participacién en
consorcios de exportacién
y concretamente en Alba-
trade, donde han entrado

de pleno este mismo afio.
La facturacién de Fri-
dul el afio pasado alcanzé
los 370 mi-

nos 400 to- @ llones, unos
neladas a- ., 20 millones
nuales y se- Su facturacion el mss que el
gln explica- grio pasado fue de ejercicio an-
ba a este se- . terior y las
manario la Y108 370 millones previsiones
administra- y esperan para el pre-
dora de Fri- gumentarla entre sente es po-
dul, Rosario der aumen-
’ o) o)
Cantos, el un 10% yun 15% tar en torno

principal

mercado exterior donde
estdn vendiendo es Portu-
gal, seguido de Francia.
También estin presentes
en Israel, Republica Che-
ca, Colombia y Estados U-
nidos.

El objetivo de entrar‘en
nuevos mercados es el de
diversificar su temporada
de fabricacién, dado que
en la actualidad es muy
estacional. En este sentido,
Rosario Cantos explica
que en Esparia los bombo-
nes tienen un consumo
muy ligado al periodo na-
videfio, y la época mds
fuerte de fabricacién se
centra en los meses de sep-
tiembre, octubre, noviem-
bre y diciembre.

Para potenciar sus ven-

aun10oun
20%.
La empresa trabaja nor-

malmente bajo ‘demanda**

aunque concretamente a-
hora estan fabricando so-
bre stocaje pero teniendo
en cuenta la demanda de
anos anteriores.

La plantilla actual de
Fridul es de 22 trabajado-
res, aumentando durante
los tltimos cinco meses
del afio aproximadamente
en unos 7 trabajadores
mas, dependiendo de la
campana.

Esta empresa fue cons-
tituida por dos socios en el
afio 1970 y se dedicaba en
exclusividad a la industria
del helado. Un afio des-
pués entra otro socio que
cuenta con una empresa

de bombones 'y caramelos’

que se cierra en la década
de los 80 y por entonces es
cuando Fridul se decide a
iniciar su actividad como
complemento de la indus-
trial del helado, como fa-
bricante de bombones.

En los primeros afios de
esta nueva actividad, el
objetivo principal es ofre-
cer urn producto de prime-
ra calidad, destinado a
confiterfa especializada y
distribuyéndolo solo en
estuchados a granel.

Hacia el afio 94 y coin-
cidiendo con el traslado de
la ubicacién de la emprea

Fridul se trasfadd 2 fuevas irfstatstiones en ekaiio 1994 en la localidad de Almansa.

a nuévas instalaciones se
lanza una nueva gama de
productos, en esta ocasién
estuchados, pero siempre
siguiendo una linea arte-
sanal.

En los dltimos afos y
para atender la demanda
han tenido que realizar im-
portantes inversiones, tan-
to en maquinaria como en
instalaciones, siendo prin-
cipalmente 1998 el afio en
el cual se instalé una linea
completa de produccién
automdtica de bombones,
varios depésitos de cober-
turas y méaquinas envolve-
doras de tiltima tecnologfa.

Estas inversiones les
han permitido aumentar la
produccién  progresiva-
mente ofreciendo mayor
calidad, puesto que su pro-
ducto es de un nivel me-
dio-alto, asi como ampliar
su gama industrial, desti-
nada al canal de impulso y
grandes superficies.

Este afio han realizado
una importante inversién
dirigida a la implantacién
de un nuevo sistema infor-
matico que les permite con-
trolar todo el proceso de fa-
bricacién, asi como el se-
guimiento del sistema de
calidad.

Firma del
. convenio
~ de transporte
. de mercancias
 de Cuenca

REDACCION
Cuenca

El presidente de la Aso-
i ciacién de Empresarios
i de Transporte de Mer-
i cancias por Carretera de
i Cuenca, Pedro Lozano, y
i el vicepresidente de esta
i asociacién empresarial,
i Rafael Aliaguilla, han fir-
i mado el viernes, 29 de ju-
i lio, el convenio de este
i sector en la provincia de
i Cuenca.

i Este documento afecta
i a cerca de 1.500 trabaja-
i dores en toda la provin-
i cia conquense y tendrad
i una vigencia de tres a-
i fios, siendo efectivo has-
i ta el 31 de diciembre de
2003,

i Desde la Federacién
i de Asociaciones de Em-
i presarios Conquenses

i (Faec), organizacién em-

: presarial en la que estd

i integrada la Asociacién
: de Empresarios de Trans-

porte de Mercancias por
i Carretera de Cuenca, se -
i quiere destacar la impor-
:ﬁtancia de este acuerdo
i que vendra a regularizar
¢ definitivamente las con-

i diciones laborales en un

i sector en el que, hasta a-
i hora, existia un vacio le-
i gal al respecto.

i Dentro de los sectores
i en los que la federacién
i empresarial tiene repre-
sentacién actualmente se
i estd en vias de nego-
ciacién del convenio co-
i lectivo de clinicas priva-
! das.

Empresarios de gasolineras de

REDACCION
Ciudad Real

La junta directiva de la
Asociacién Provincial de
Empresarios de Estaciones
de Servicio de Ciudad Real
se han reunido para anali-
zar el sector. El presidente
de la Asociacién, Gonzalo
Abeleira, ha informado de
las asambleas nacional y
regional celebradas re-
cientemente, en la que se
trataron capitulos como el

abanderamiento de gasoli-
neras, liberalizacién de la
venta de combustibles, etc.

Uno de los puntos mds
importantes tratados en la
junta directiva ha sido lo
relacionado con los contra-
tos de abanderamientos de
las estaciones de servicio.
El objetivo de esta organi-
zaci6n empresarial es que
no superen los cinco afios
tal y como sucede en el
resto de la Unién Europea.

También se han estu-
diado las multas a Cepsa !
{ El Centro -Europeo de
{ Empresas e Innovacién
i (CEEI) .de Ciudad Real
i va a realizar un estudio
i de
! econémica y juridica pa-
{ ra la creacién y el desa-
! rrollo de una plataforma
 logistica multimodal ca-
i rretera-ferrocarril en Al-
céazar de San Juan. El co-
rrespondiente

por parte del Tribunal de
la Defensa de la Compe-
tencia por irregularidades
en los contratos y se esta
a la espera de una resolu-
cién con la compaiifa
Repsol en el mismo senti-
do.

El préximo 18 de sep-
tiembre se celebrard la
Asamblea General de esta
organizacién empresarial.
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A estudio la plataforma de
Ciudad Real analizan el sector

Transporte de Alcazar

REDACCION
Alcazar de San Juan (C. Real)

viabilidad técnica,

acuerdo

serd firmado entre el CE-
El y la Fundacién para la
Promocién en los préxi-
mos dias.

Este estudio, que serd
desarrollado en los pré-
ximos meses, ha sido en-
cargado al CEEI por en-
cargo del ayuntamiento
de Alcazar a través de su
Fundacién Municipal
para la Promocién Eco-
némica y el Empleo, y en

el mismo se tendran en
cuenta todos los factores
para su puesta en mar-
cha, como el propio mer-
cado, las infraestruc-
turas, los aspectos juridi-
cos y legales, econd-
micos y financieros.

El estudio de mercado
serA una de las partes
mas importantes de la
posible viabilidad de la
Plataforma Logistica.
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El acto de formalizacién de la venta se realizé en una notaria de Cuenca

La familia Del Pozo ya es
duena de Solan de Cabras

CeSAR ARMURNA
Cuenca

El contencioso que han
mantenido los propietarios
de la empresa conquense
“Balneario y Aguas de
Solan de Cabras S.A." ha
concluido esta semana, con
la compra por parte de la
familia Del Pozo del 66,6,
por ciento de las acciones a
las otras dos familias pro-
pietarias, por un importe
nominal de 16.000 millones
de pesetas, con lo que se ha
hecho con el control total de
la compaifiia, cuyo capital
social asciende a 24.000
millones de pesetas dividi-
do en 30.000 acciones.

La compra se hizo efecti-
va en un acto que se desa-
rrollé el pasado lunes en
una notaria de Cuenca, en
el que la familia Del Pozo
hizo efectivo el pago a las
otras dos familias propieta-
rias de las acciones, que a su
vez les fueron entregadas
por los representantes de la
“Corporacién Econémica
Damm S.A.", que tuvieron
que devolverlas tras haber-
las adquirido en precario en
el mes de septiembre de
2000 a las familias propieta-
rias del 66,6 por ciento del
capital.

La operacién supone la
terminacién de un largo
contencioso judicial que se
inicié después de que en
1999 la familia De] Pozo se
negara a vender el 33,3 por
ciento del capital de Soldn
de Cabras (8.000 millones
de pesetas) a Damm y pre-
sentara una oferta de com-
pra que no fue aceptada por
las otras dos familias pro-
pietarias de la compaiiia,
que finalmente las vendie-
ron al grupo cervecero.

Sin embargo, la familia
Del Pozo interpuso una
demanda en los tribunales
que finalmente les han
dado la razén; primero el
Juzgado de  Primera
Instancia e Instruccién
numero uno de Cuenca,
que dicté una sentencia en
la que declaré nula la
adquisicién de las acciones
por parte de Damm y anulé
el procedimiento seguido
para el gjercicio del derecho
de adquisicién preferente y

) Solan de Cabras tiene una facturacién de unos 6.000 mitlones al afio.

-

El capital social asciende a 24.000 millones de

posteriormente la
Audiencia Provincial, que
declaré que la familia' Del
Pozo ejercité en tiempo y
forma el derecho preferente
de adquisicién de acciones.

Por lo tanto, en cumpli-
miento de la sentencia las
familias Sanz Gallego y
herederos de Asuncién
Sanz Pérez vendieron las
acciones a la familia Del
Pozo, que se subrrogé los
contratos que los anteriores
formalizaron en septiembre
de 1999 con el grupo
Damm, segin explicaba
Antonio del Pozo.

En este sentido, la sen-
tencia de la Audiencia
Provincial de Cuenca del
pasado 5 de junio establecia
que la Antonio y Julia del
Pozo ejercitaron en tiempo
y forma el derecho de
adquisicién preferente de
las acciones 1 a 10.000 y
20.001 a 30.000, por el precio
de 800.000 pesetas la accién,
cuya forma de pago deberia
ser la prevista en los contra-
tos ‘'suscritos entre los accio-
nistas vendedores y Damm
el 30 de julio y el 5 de agos-
to de 1999.

Tras haber cumplimenta-
do la compra de acciones,
Antonio del Pozo asegura-
ba que habia sido un dia de
satisfaccién y de alegria
para toda la familia, que a
partir de ahora intentard
que Solin de Cabras sea

das en 30.000 acciones

una empresa lo mds grande
posible y la mejor para

"Cuenca, qite ¢s la idea que

siempre han tenido.
Indicaba que intentardn
llevar adelante una linea de
actuacién mejor que la de
hace dos afios, porque en
este periodo de tiempo han
aprendido algunas cosas,
por lo que espera no repetir
errores y hacer una empresa
més adaptada al siglo XXL
Concretamente, sefialaba
que han aprendido una
serie de cuestiones que evi-
dentemente van a poner en
préctica, porque "no hay
que olvidar que estamos en
un mundo muy global y
que una de las lecciones que
hemos aprendido es que
solos es dificil caminar”.
Sus objetivos pasan por
mantener a Soldn de Cabras
entre las empresas punteras
espafiolas dentro del sector
de envasadoras de aguas,
aunque Antonio del Pozo
no ha querido adelantar
cuales van a ser sus lineas
de actuacién hasta que
conozcan en que situacién
se encuentra la compafiia.
Seguin Antonio del Pozo
en estos momentos no
conocen la situacién de la
empresa, porque las infor-
maciones que pidieron
€omo socios minoritarios a
través del Consejo de
Administracién no les han
sido facilitadas, por lo que
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Damm recibié el

cheque del

La cervecera Damm
celebré el pasado martes
su junta general de
accionista en Barcelona,
en la que los responsa-
bles de esta compaiifa
informaron que siguen
interesados en mantener
su linea estratégica de
invertir para “crear un
grupo de aguas” des-
pués de vender su parti-
cipacién en Solin de
Cabras. Segiin informa
Europa Press, los fondos
propios del Grupo
Damm se elevaban a
final del afio pasado a
34.093 millones de pese-
tas, a los que hay que
afiadir los 16.000 millo-
nes que han ingresado
por la devolucién del
66,6% de las acciones de
Solan de Cabras.
Antonio del Pozo pagé
el precio de estas accio-
fies en un cheque del
banco BSCH en el acto
de formalizacién.

no de los 6.000 millones.

i Cerrajerias
i constituida en 1993 en Co-
{ munidad de Bienes y des-
i de hace cuatro transforma-
: da en Sociedad Limitada,

BSCH -~

: La firma realiza todo tipo de carpinteria metalica.

Cerrajerias Gaima
apuesta por el

| mercado de Madrid

La Sociedad Limitada ha ampliado-

recientemente el nitimero de empleados

ALICIA SANCHEZ
Sta. Cruz de la Zarza (Toledo)

S.L,

Gaima

MRS VA T B S S ;

de la construccién” tam-
bién se hizo notar en esta
empresa, cuya cifra de ne-
gocio se sitiia en 10 millo-izh
nes de pesetas anuales:n
“Aunque el presente afio
hemos notado una dismi-

{ viendas nuevas. No obs-
! tante, su actividad de fabri-
! caci6n de productos meta-
i licos, aluminio y carpinte-
! rfa, también tiene un hueco
! en el segmento de las refor-
: mas de viviendas, asf como
 en el de la construccién de
i naves industriales.’

Desde estructuras meta-

licas 'para' edificios, hasta
{ ventanas
puertas

! forman parte de la fabrica-
! ci6n de Cerrajerias Gaima,
| empresa también conso-
! lidada a través de los tra-
i bajos realizados en la loca-
{ lidad toledana de Santa
{ Cruz de la Zarza y su co-
no saben cuantos trabajado- :
res integran la plantilla ni
tampoco cual es la factura- |
cién actual, ya que el tiltimo !
dato que tienen es que en
1999 se situaba en el entor- |
! do afio, en el que el “boom

o sofisticadas
para viviendas

marca.

Segtin explicaba uno de
los socios de la empresa,
Mario Sanchez, el ritmo de
trabajo de la firma ha caido
ligeramente desde el pasa-

i apuesta por g, ' eolcnueidn, o .de.
i continuar - @ © =~ - los endargos,

i consolidan- 274 es ahora
do su mer- Las ultimas cuando man-
cado en inversiones han tenemos un..,;
Madrid, sido para buen . ritmgen
i donde en- IRy de trabajo,-:
! cuentra a adqmszcmn de ya que en el

{ sus princi- soldadoras Yy afio 2000, en
pales clien- cortadoras ocasiones, no

i tes dentro podiamos

{ del sector . - atender to-

i de la construccién de vi- daslas demandas”.

La competencia del sec-
tor, aun siendo trabajos
que requieren mano de
obra muy especializa, es
muy alta, y especialmente
en la comarca. Sirva de
ejemplo, en Santa Cruz de
la Zarza, existen un total
de siete empresas dedica-
das a la fabricacién de pro-
ductos metélicos excepto
maquinaria.

Las vltimas inversiones
se han llevado a cabo en la
adquisicién de una corta-

- dora para hacer bocas de

llaves asi como unas solda-
doras.

El nimero de emplea-
dos de la empresa es ac-
tualmente cinco, de los
cuales dos son socios, Ma-
rio Sanchez y Gabriel Jimé-
nez, y uno ha sido reciente-
mente contratado para ha-
cer frente a determinados
trabajos.
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Entregados los galardones
~de la Gran Seleccion

REDACCION
Albacete

El presidente de Castilla-La
Mancha, Jose Bono, ha
entregado en Albacete los
Premios Gran Seleccién de
Alimentos 2001 que distin-
guen a los mejores vinos,
quesos manchegos, aceites
de oliva y mieles de Casti-
lla-La Mancha, los cuatro
productos agroalimentarios
mas. emblemadticos de Ia
region. En total, se han
repartido 42 galardones, un
primer premio y dos accé-
sits por modalidad.

Los Premios Gran Selec-
cién de Alimentos, puestos
en marcha hace ya doce
afos por el Ejecutivo caste-
llano-manchego, pretenden
dar‘a’ conocer y promocio-
nar la excelente calidad de
algunos de los productos
més representativos de

nuestra tierra:e impulsar la ~ §
o

comercializacién de los mis-
mos, al tiempo que se quiere
premiar y reconocer al sec-
tor.-agroalimentario de la
regiémipor su esfuerzo para
elabbrar productos de cali-
dad, competitivos y cada
vez mis adecuados a las
demandas del consumidor.

La Gran Seleccion de Ali-
mentos se ha convertido en
una las citas obligadas para
el sector agroalimentario de
la region. La cada vez
mayor calidad de los pro-
ductos participantes en
estos ‘premios es -la mejor
muestra del esfuerzo y la
tenacidad de los empresa-
rios, cooperativistas y traba-
jadores de la industria agro-
alimentaria castellano-man-
chega para ganar el reto de la
calidad, agradar a los palada-
res més exigentes y tener una
mayor presencia en los mer-
cados.

A esta edicién de los Pre-
mios Gran Seleccién de Ali-
mentos, se presentaron un
total de 321 marcas partici-
pantes en el conjunto de pro-
ductos y de categorias, vol-
viendo a destacar la modali-
dad de vinos, que alcanza el
mayor niimero de participan-
tes en la historia de estos pre-
mios, con 225 marcas distri-
buidas en las seis categorias
en las que se compite.

En la duodécima edicion se han presentado un

total de 321 marcas en todas las categonas

PRIMER PREMIO: ALTQS DEL GABRIEL- Coop. S. Antonio Abad (Villamalea (Albacete) |
ACCESIT: ALANES-Coop. Santa Catalina-La Solana (Ciudad Real)

ACCESIT: VINA ALAMBRADA- Bodegas Hermanos Rubio S.L: (Villasequilla (Toledo)

YINOQ ROSADOQ - .
PRIMER PREMIOQ: VINA ALBALI- Félix Solis S.A.- Valdepefias (Ciudad Real) |
ACCESIT: AZUA-Coop. Vitivinos Anunciacién -Villamalea (Albacete)
AE&ES.L.GLAN_ALID Albavmsa (Albacete)

v
PRIMER PREMIO: CANFORRALES- Coop. Ntra. Sra. del Rosario -El Provencio (Cuenca) |
AQS;E,SIT CALDER QQ-Coop Castillo de Consuegra -Consuegra (Toledo) '

SLINSIHNISLCRLANZA :

PRIMER PREMIO: ARTERO- Vifiedos y Bodegas Mufioz S.L.- Noblejas (Toledo)
ESIT: ALLOZO 97-Bodegas Centro Espariolas -Tomelloso (Ciudad Real)
ESIT: VARONES 97- SAT Santa Rita-Mota del Cuervo (Cuenca)

PRIMER PREMIO: VEGAVAL PLATA 95- Miguel Calatayud S.A. -Valdepefias (C.Real)
ACCESIT: VINA CONSOLACION 95-Bodegas Sanchez Muliterno (Albacete)
Wﬂ- Coop Vin. de Tomelloso -Tomelloso (CR) :
PRIMER PREMIQ: GRAN ORISTAN 95- J. Ramén Lozano - Villarrobledo (Albacete)
A_CQ__SII_S_JSD_jD_QE_QQA_LAMEuLVm de Castilla- Manzanares (CR)

ACCESIT: MONTECLARO 96- Cabovasa- Valdepefias (Ciudad Real)

PREMIADOQS EN ACEITE

| _D.0. MONTES DE TOLEDO

| 1™RPREMIO: T{O FELIX: Apicola Puente
[Nuevo S.L:—Caspuefias (Guadalajara)

1 ACCESIT: COLM. ALCARRENOS:
1Coop. Apicul. de la Alcarria-Huelves (CU)
I ACCESIT: GUADALHOR- Marciana

" orredor Herrera- Guadala]ara

1ERPREMIO: MONTE CONSUEGRA: |
. Eladio Rodriguez Calvo- Consuegra (TO)
ACCESIT: PALOMINO: Aceites
alomino Ulla S.L: -Consuegra (TO)

ACCESIT: MONTES NORTE- Coop.
ontes Norte- Malagén (Ciudad Real) |

ado y DerivadosS.L.Fuensalida (TO)
ACCESIT: JEREZ- Hermanos Jerez-

ACCESIT: APICOLA 1AS OBRERAS: |

T: LORIETTA: Aceites Hur- || £
5 Apicola Las ObleraS-Mingla!ﬁﬂa (Cuenca)

;; utiérrez Lima- Horcajo de los Montes (CR) |

| QUESQ ARTESANO SEMICURADO
| - PRIMER PREMIOQ: EL PESEBRE- Quesera Campo Rus -Sta. M® del Campo Rus (Cuenca)

ACCESIT: MONTEGUERRAS-Quesera Herenciana Cofer- Herencia (CR)
Agg; 51 !, EQL!DQ Pilar Cdmara Almarza- Sta. Cruz de la Zarza (Toledo)

QLLESQ_AKT_ESANQ_CQRADQ

PRIMER PREMIO: NAVALOSHACES- Agrop. Navaloshaces -Corral de Calatrava (CR)
ACCESIT: MIRQ-Quesos Miro- San Clemente (Cuenca)
AQI;ESJI_MANZMQ .Manzanaro Corrales- Herencia (Ciudad Real)

QLESQIW

PRIMER PREMIQ: MONTESCUSA- Quesos Lominchar - Corral de Almaguer (Toledo)
ACCESIT: COOUEM-Coop. Q. Manchega la Santa Cruz-La Alberca de Zancara (Cuenca)
AQCE&IT VALDEHIERRQO- Quesos Cristo del Prado C.B.- Madnde]os (Toledo)

QUESQO INDUSTRIAL CURADO

PRIMER PREMIQ: DON BERARDQ (ETIQUETA ORO)- Quesos Forlasa-Villarrobledo(AB)
ACCESIT: CORCUERA-Quesos Corcuera- La Puebla de Montalban (Toledo) |

A ESIT: CASA DEL CAMPO- Mantequerias Arias S.A .- Albacete
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Alcatel fabrica en Toledo sistemas de acceso.

Inquietud entre los
trabajadores de
Alcatel en Toledo

Ala espéra de conocer los planes de
reestructuracion del grupo en todo el mundo

F. J. LLana NiETO
Toledo

El anuncio hecho por el
presidente de Alcatel,
Serge Tchuruk, de que
antes de 2002 vendera la

i casi totalidad de las fa-

bricas que tiene reparti:
das por todo el mundo
ha sembrado de inquie-
tud a los 547 trabajado-
res que conforman la
plantilla de la factoria
que la multinacional
francesa tiene en Toledo.

Aunque fuentes de la
compaiiia han sefialado a
Economia y Empresas de
Castilla-La Mancha que
todavia es pronto para
saber cémo afectara a las

i plantas de Espafia, el
! presidente del Comité de |
| | Empresa de Alcatel Tole-
{ do, Juan Herndndez Sal-

anuncio del presidente
del grupo les habia cogi-
do por sorpresa, ya que
hace poco més de tres se-
manas se rumoreaba una
posible fusién con Lu-
cent Tecnologia.
Herndndez Salmerdn
sefialaba que oficialmen-
te no habfan recibido
ninglin tipo de comuni-
cacién por parte de la Di-
reccién sobre los futuros
planes de venta de fabri-
cas, y que estaban a la
espera de la reunién que
Serge Tchuruk iba .a
mantener el viernes 29
de junio con el presiden-
te del Comité Intercen-
tro, que representa a los
centros de produccién

distribuidos por Espafia: -

el de Santander (cable y
fibra 6ptica), Ramirez de
Prado, Villaverde y Tole-
do (sistemas de acceso).

El presidente del Co-

mité de Empresa de Al-

catel Toledo, considera .

que el problema de la
compafilfa no tiene que
ver con el posible cese de
actividad, ya que Alcatel
seguird vendiendo pro-
ductos con su propia
marca, aunque fabrica-
dos por empresas ajenas.
“En este sentido -afiade-
nos preocupa que las fac-
torfas se vendan a otras
compafifas y que éstas
aprueben expedientes de
regulacién de empleo y
pre]ubnlaclones anticipa-
das”.

la venta de la fébrica de
Toledo serfan los 69 tra-
bajadores que actual-
mente tienen un contrato
eventual.

Lo mas paraddjico de
esta situacién es que la
fabrica de Alcatel lleva
acometiendo desde hace
varios meses un redisefio
completo de su proceso
productivo, ademds de
una modernizacién de
equipos, que supondrin
una inversién global cer-
cana a los seiscientos mi-
llones de pesetas. Juan
Hernéndez
afirma que el cambio de
la factorfa estd siendo
completo, “y es algo que
no conocen ni los mas
viejos del lugar”.

gt

Los més afectados por‘

Salmerén
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Firmado el convenio de
las contratistas de Repsol

ANGELES.’'S. INFANTES
Ciudad Real

Tras varios meses de nego-
ciacién ha quedado formal-
mente cerrado el acuerdo
de estabilidad laboral para
los trabajadores de las
empresas contratistas de
Repsol Petroleo, Quimica y
Distribuciéon de Puertolla-
Los responsables de CC
OO y UGT y los responsa-
bles de la Junta de Comu-
nidades estuvieron presen-
tes en la firma de este con-
venio, que afecta a 350 tra-
bajadores de empresas
subcontratadas que traba-
jan en Repsol.

Los aspectos fundamen-
tales del pacto pasan por
conseguir la estabilidad
laboral de los trabajadores
afectados y por asegurar
los derechos adquiridos

. con los afios para, quienes
realizan tareas de manteni-
miento en las distintas
plantas, en el caso de que
haya un cambio de adjudi-
cacién del servicio a otras
empresas contratistas.

Las tareas de los trabaja-
dores acogidos al acuerdo
son el mantenimiento eléc-
trico, la instrumentacion y
la mecanico de las diferen-
tes plantas.

El documento es pione-
ro en el ambito de la indus-

.. trig-petroquimica espaiiola,
- ya que en ningtin complejo
del pais se ha conseguido
una mejora tan importante
en las condiciones de esta-
bilidad de los trabajadores.

Son empresas que se dedican a tareas de
manteriimiento de las diferentes plantas del complejo

Repsol Puertoliano se ha acogido directamente a este convenio q

Al pacto se acoge exclu-
sivamente la empresa Rep-
sol, porque

i

el préximo mes de julio
podrin determinar si se
suman o no,

ni las @ al pacto de
empresas ' estabilidad.

auxiliares de Se trata de un El pacto ya
Repsol m la ] to estd en mar-
Federacion - cha porque
de Empresa- pionero en el tiene fecha de
rios de ambito de la aplicacién
Puertollano industria c!esde la
se han — firma del
sumado petroquimica mismo pero
directamen- ya se aplican
te al pacto. en la empresa otros pactos

Ambas partes han ale-
gado la necesidad de anali-
zar en profundidad el
documento y esperan que

alcanzados anteriormente
y que, al igual que el sus-
crito forman parte del
documento general que se

e Ipa——
ue otras empresas estudiaran.

4

suscribia a finales del afio
pasado en el que ya se asu-

mia el problema de los plu- :

ses de nocturnidad y las
jornadas.

Al haberse rubricado de
una forma tan satisfactoria
este pacto por el empleo,
los agentes sindicales pre-

tenden que el mismo se !

haga extensivo al resto de

grandes empresas de la :

comarca como las minero
eléctricas del grupo Endesa

y Fertiberia, para lo que los

responsables de estas plan-
tas deberfan manifestar la
misma voluntad de enten-
dimiento que Repsol.

~ Mas de 45.000
_personas visitaron
~ Ferial 2001

_ Han participado en este encuentro
. 100 expositores y 145 stands

REDACCION
Toledo

La Feria de Alimentacién

de la provincia de Toledo,

inaugurada el 21 de junio,

cerré sus puertas con un

rotundo éxito de piiblico,

que refrenda los objetivos
de la organizacién.

Mas de 45.000 personas

han pasado durante tres

i dias la feria. Los visitantes

: han recorrido los diferen-

tes espacios feriales degus-

tas, explotaciones agrope-
cuarias y artesanos de la
alimentacidn.

Pequefias y medianas
empresas de los sectores
aceiteros, bodegas, carni-
cas, embutidos, dulces,
confiteria, licores, pana-
derfa, y otros muchos,
han valorado positiva-
mente su presencia en
Ferial 2001, teniendo en
cuenta tanto la afluencia
de visitantes como el
volumen de negocio gene-

tando los rado y las-
alimentos @ ventas pro-
que cada Pequer'ias y ducidas.
expositor " Tras los
ofrecia, rea- medianas empresas - jos prime-
lizando de diversos sectores ros dias de
compras de han valorado Feria, dedi-
los mejores T cados mas
productos posttwamente su especial-
de la ‘pro- presencia en la feria.., ments a los
vincia de ) profesiona-

Toledo y de Castilla-La
Mancha.

Un total de 100 exposi-
tores y 145 stands se han
distribuido en los 4.000
metros cuadrados del
recinto ferial, promocio-
nando los alimentos de
Toledo, entre los que han
destacado el jamén, el
queso, el vino y el aceite.

Un total de ocho Conse-
jos Reguladores han esta-
do presentes en la Feria,
mostrando al visitante las
cualidades de sus respec-
tivos alimentos y produc-
tos, ademds de Cooperati-
vas, miporistas, mayoris-

les, el fin de semana se ha
caracterizado por una
asistencia masiva  de
publico, sobre tqd% gg};as
primeras y dltimas horas
del dla, cuando menos se
sufren las altas tempera-
turas que padece Toledo
estos dias.

La Diputacién de Tole-
do, organizadora de la
Feria, ha cosechado un
importante reconocimien-
to del piblico hacia su
stand, en el que se han
repartido 50 lotes de pro-
ductos de alimentacidn,
en riguroso sorteo entre
los visitantes.

Mdmcn MORENO
C-LM

El presidente del Consejo
Regional de Camaras de
Castilla-La Mancha, Juan
Antonio Leén Trivifio, y el
director de Negocio de Caja
Madrid en Castilla-La Man-
cha, Esteban Gdémez, han
firmado un convenio de
colaboracién por el que la
entidad financiera aporta
2.500.000 pesetas (12.020
euros) para la realizacién de
un master en comercio
internacional y sus técnicas,
que el Consejo Regional de
Camaras ha organizado en

El Consejo Regional de Camaras impulsa

un master de comercio exterior
Colaboran en esta iniciativa, de la que se podran beneficiar 25
alumnos, Caja Madrid y la Universidad de Castilla-La Mancha

colaboracién con la Univer-
sidad de Castilla-La Man-
cha.

El objetivo de este mas-
ter es la formacién de espe-
cialistas en comercio inter-
nacional de cara a desempe-
far funciones directivas o
ejecutivas, 0 a crear empre-
sas especializadas en servi-

cios de comercio exterior.
Asimismo complementar
los conocimientos en mate-
ria internacional de los pro-
fesionales de las empresas
castellano-manchegas.
Podrin participar en este
curso de 400 horas tedricas
y 300 horas de précticas, 25
alumnos, de los que 18 han
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"jadores

de ser para titulados uni-
versitarios y el resto traba-
o profesionales
especializados en comercio
exterior.

El coste de matricula
de este master que se
desarrollard en la Facul-
tad de Ciencias Econémi-
cas y Empresariales de

Albacete del 7 de octubre
de 2001 al 26 de mayo de
2002, es de 500.000 pese-
tas. Las practicas en
empresas seran retribui-
das, de tal manera que las
que se realicen en empre-
sas de Espafia, fundamen-
talmente en Castilla-La
Mancha, se pagardn con

270.000 pesetas los dos
meses, mientras que los
alumnos que realicen sus
précticas en el extranjero
recibirdn 240.000 pesetas
mensuales.

El director de negocio
de Caja Madrid en Casti-
lla-La Mancha, Esteban
Goémez, indicé que el
principal motivo que
movio a la entidad a cola-
borar con este master “es
porque el principal objeti-
vo del curso es formar
especialistas en el ambito
de comercio exterior. Se
formardn profesionales
en la excelencia”.



VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001

Iberia, interesada
en aumentar el
70% de su
mercado doméstido

Las expectativas que el
futuro aeropuerto de Ciu-
dad Real esti generando
no se limitan al floreci-
miento econémico que
actualmente vive esta ciu-
dad manchega. Estas, Ile-
gan también a compaiifas
como Iberia que cada vez
estin més interesadas en
afianzar su posicién en el
mercado centro-espaiiol,
donde, en el caso de la
recién privatizada, mantie-
ne el 70% de la cuota de
mercado del los vuelos
domésticos. Iberia que
analizard pormenoriza-
damente la rentabilidad
del aeropuerto de Ciudad
Real para su compaiiia, no
duda en que contribuiri a
potenciar la actividad del
trifico regional.

ALICIA SANCHEZ
Toledo

“Somos los primeros intere-
sados en que se cree defini-
tivamente la infraestructu-
ra, luego verenmios sl res-
ponde a los criterios de ren-
tabilidad de la compaiiia”.
Asf de cauto se mostraba el
gerente de Iberia en la zona
"'centro de Espafa (Madrid,
Castilla y Ledn y Castilla-
La Mancha), Juan Luis Bur-
ger, al referirse al futuro
aeropuerto de Ciudad Real.
Sin embargo, la razén de
ser de estas instalaciones,
cuya realidad es cada vez
mas plausible tras superar
el informe de impacto
ambiental del Ministerio de
Medio Ambiente (siempre
y cuando se asegure la pro-
teccidn de las ZEPA's), es a
todas luces “viable y atrac-
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El aeropuerto de Ciudad Rel también genera expectativas en Iberia.

Iberia analiza el

futuro aeropuerto
de Ciudad Real

tivo”, segtin el gerente de
Iberia Zona Centro, Juan
Luis Burger, quien afirmé a
Economia y Empresas que
“estamos a la expectativa
de que esta nueva infraes-
tructura sea en breve una

con el 50% del trafico inter-
nacional que sale y llega a
los aeropuertos del centro
de Esparia (Castilla y Ledn
y. Madrid). :
El principal atractivo,
segun el director de Iberia,

realidad”. sera el “desa-

Uno delos @ rrollo de una
actuales obje- actividad de
tivos de Ibe- “El aeropuerto es  trifico regio-
ria es aumen- m’able y atractivo nal; con des-
tar su cuota N tino a ciuda-
de mercado para potenciar el des espafio-

doméstico

desarrollo del

las con aero-

(vuelos

trdfico regional

puertos y

nacionales),
en la zona

dentro de Espana”

cuyo enlace

centro de

Esparia, donde en la actua-
lidad tienen el 70% del mer-
cado. A nivel internacional
la comparifa, en competen-
cia con otras 102 empresas,
ostenta el primer puesto

sea otro pais
de destino o
simplemente trayectos
regionales de méas de 500
kildmetros como Ciudad
Real-Barcelona, Ciudad
Real-Vigo, etc”.

El tréfico internacional,

Ciudad Real-Tokio, por
ejemplo, explicaba Burger,
serd, en principio menos
interesante desde Ciudad
Real -para-las compaiiias
aéreas.

Iberia est4 en la actuali-
dad desplegando un plan
de expansién en Castilla-La
Mancha para captar clien-
tes. Asi, recientemente se
celebraba una reunién de
directores de venta de Ibe-
ria en un conocido hotel de
Toledo. Entre los acuerdos
alcanzados, destaca el fir-
mado con la Fundacién

Toledo Ciudad de Congre- :

sos, a través del cual se
incentivaran todas las sali-
das de empresas de Toledo
con Iberia y vuelos interna-
cionales cuyo destino sea
Toledo Ciudad de Congre-
50s.

-~ La venta de activos
( ‘de Endesa preocupa
B en Puertollano

La empresa emplea en la localidad
ciudadrealena a 78 trabajadores

A.S.INFANTES
: Ciudad Real
Las centrales sindicales
{ UGT y CC.OO. han mos-
 trado la preocupacién que
i les produce el proceso de
i “desinversién” que sufre el
i grupo Endesa, que afecta a
{12 localida-
i des espafio-
i las entre las

Se esta

empleo supone también la
peticibn de que una vez
que la venta del activo de
Endesa sea efectiva los em-
pleados sean reingresados,
en su totalidad, dentro del
mismo grupo, ya que si es-
to no ocurre asi los trabaja-
dores  podrian
perder derechos.
Los agentes sindi-

ique se en-

negociando el

cales estan dis-
puestos a “rom-

{ cuentra Puer-
i tollano (Ciu-

compromiso de

per la paz social”

! dad Real)

las inversiones

si no se llega a

donde existe
‘una planta

para asegurar

una solucién y
esa situacién de

%de esta em-

la viabilidad

confrontacién

i presa. Los

i agentes sindicales temen
i por la estabilidad laboral
i de los 1.182 trabajadores
i que tiene Endesa en Espa-
i fia, 78 de ellos en Puerto-
i llano, cuando se produzca
! definitivamente la venta
: del 5% de los activos de la
: compafifa. Puertollano es
iuna de las centrales con
{ “maximo riesgo” al no ser
{ una planta excesivamente
{ grande, por lo queel futu-
i 10 de 78 trabajadores de
{ esta empresa se cuestiona
i por parte de los agentes
 sindicales.

i En estos momentos la em-
i presa y los sindicatos ya

e}

i han entrado en nego-
! ciaciones con el objetivo
primordial de mantener
i las condiciones laborales
i de los trabajadores que se
{ encuentran en activo. La
i reivindicacién fundamen-
{ tal de mantenimiento del

puede provocar
que los interesados na-
cionales o internacionales
interesados en los activos
de Ia empresa puedan fre-
nar sus intenciones.
También se estd negocian-
do el compromiso de las
inversiones necesarias pa-
ra asegurar la viabilidad
de las distintas factorias
que se pueden vender, ya
que en la actualidad la si-
tuacién de algunas factori-
as como la de Puertollano
es bastante negativa en
cuanto al estado de explo-
tacion y los beneficios que
generan. Algunos trabaja-
dores temen que el caso
Endesa se convierta en un
caso “Sintel” y los trabaja-
dores de Puertollano ya
han mostrado su intencidn,
si es necesario, de “ocu-
par” el otro lado de la Cas-
tellano y acampar como
medida de protesta.

Convenio entre Hidroeléctrica El
Carmen S.L. y la Junta para mejoras

El importe de este acuerdo es de unos 137 millones de
pesetas que el Gobierno regional financia en un 40%

Repaccion/A.LLM.
C-LM

La Consejeria de Industria
y Trabajo y la empresa dis-
tribuidora de energfa eléc-
trica “Hidroeléctrica El
Carmen S.L.” firmardn en
breve un convenio de co-
laboracién para la mejora
de la infraestructura eléc-
trica en varios pueblos de
la provincia de Guadalaja-
ra, donde centra su activi-
dad esta pequefia empresa
de distribucidn.

El importe de este
acuerdo estd cercano a los
137 millones de pesetas,
de los que la Consejerfa de

Industria y Trabajo aporta-
rd una subvencién del
40%, una cifra que ascien-
de a 54 millones de pese-
tas.

Los municipios que se
verdn beneficiados por el
convenio son Horche,
Aranzueque, Armuia de
Tajufia, Pozo de Guadala-

jara, Pioz, Loranca de Ta-
jufia, Yebes y Valdarachas.
Hidroeléctrica El Carmen
S.L. ademéas de estos mu-
nicipios también presta
servicio en la localidad de
Fuentelviejo. En total, son
3.341 clientes y 13.500
usuarios. :
‘Este acuerdo se enmar-
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ca en el Programa de Poli-
tica Industrial y Energéti-
ca de Castilla-La Mancha
y las inversiones a realizar
permitirdin mejorar la cali-
dad del suministro de
acuerdo con la Ley de Pro-
teccion de la Calidad del
Suministro Eléctrico de
Castilla-La Mancha.

El afio pasado Hidroe-
léctrica El Carmen S.L.
distribuyé 9 millones de
kilowatios/hora, y para
los préximos afios prevén
aumentarla.

En este sentido, el ge-
rente de la firma, Francis-
co Sanchez explicé que se
estdn construyendo mu-

chas urbanizaciones por la
zona y su cercania a Gua-
dalajara unido a la in-
fluencia que se espera ten-
ga el AVE y el futuro aero-
puerto de Camporreal, ha-
cen que las expectativas
de aumento de consumo
sean importantes.

Hidroeléctrica El Car-
men S.L. lleva funcionan-
do desde hace casi cien
afios, comenzé en 1908, y
actualmente cuenta con 7
personas en plantilla, ade-
mas de contratos con dos
empresas de instalacién.
Sus oficinas centrales es-
tdn en Aranzueque.
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Una dlianza

estratégica

Las empresas de auditoria
y consultoria Abaco Audi-
tores y BDO Audiberia
han unido sus fuerzas pa-
ra botenciar sus servicios
en Castilla-La Mancha
aprovechando, de un la-
do, la presencia en la re-
gién de la primera y, de
otro, el prestigio y servi-
cios de la segunda, tanto a
nivel nacional como inter-
nacional. Ambas compa-
fifas han plasmado esta
alianza en un convenio de
colaboracién, de un afio
de vigencia prorrogable,
que ha sido presentado en

 la sede de la Federaci6n
Empresarial Toledana (Fe-
deto).

VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001

ede de Fe \,

BDO Audlbena entra en la
regién, uniéndose con Abaco

F. J. LtaNA NieTo
Toledo

El presidente de Fedeto,
Angel Nicolds, resalts la
importancia de este
acuerdo, ya que ademis
de reforzar la implanta-
cién de Abaco en la re-
gién permite la entrada
en la Comunidad Auté-
noma de BDO Audiberia.
El convenio firmado
por ambas consultoras
contempla en una prime-
ra fase la expansién por
las provincias de Ciudad
Real y Toledo, y poste-
rlormente por
. el 'resto del te-
rritorio caste-
llano-manche-

a»

Abaco prevé

En una primera fase se contempla la

expanswn por Toledo v Cmdad Real

sién critica que nos per-
mitird ser coherentes con
estas exigencias, podre-
mos reforzar nuestra po-
sicién de liderazgo”, afia-
difa De Mesa.

Dentro de esta etapa
de crecimiento Abaco tie-
ne previsto abrir unas
nuevas instalaciones en
Toledo antes de que fina-
lice el presente afio, que
tendrdn una superficie
construida
aproximada
de mil me-
tros cuadra-

go. En esta se-

abrir nuevds

- dos.

gunda etapa

instalaciones de mil

Actualmen-
te  Abaco

se prevé inclu-
so la integra-

metros cuadrados

Auditores

cién en algu-

antes de que

Consultores

nas 4reas de

acabe el ano

estd forma-

las dos firmas.

Juan Igna-
cio de -Mesa -como uno
de los administradores
solidarios de Abaco Au-
ditores- destacé que este
acuerdo se enmarca en la
politica de expansién e
implantacién que se ha-
bia fijado la consultora
para hacer frente a las
exigencias cada vez ma-
yores de sus clientes en el
terreno de la auditoria y
la consultorfa. “Ademads
de alcanzar una dimen-

da por un
grupo de
veintisiete profesionales
-de los que veinte son ti-
tulados superiores- vin-
culados al mundo de la
auditoria, consultoria y
asesoramiento fiscal, y
durante el pasado afio al-
canz6 una facturacién su-
perior al millén y medio
de euros (aproximada-
mente 250 millones de
pesetas).

Por su parte, el direc-
tor general de BDO Audi-
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beria, Alfonso Osorio, in-
dicé que el objetivo fun-
damental que se persigue
con este convenio de co-
laboracién es aprovechar
las sinergias generadas
por ambas consultoras,
“de tal forma que Abaco
seguird manteniendo su
independencia y persona-
lidad, aprovechandose de
la relevancia que BDO
tiene en Espafia y en el

dispone de despachos
asociados en Toledo, M&-

firman convenios en

Santander, Valencia y Za- |

telecomunicaciones

Entre sus clientes maés :
: Las empresas de la Asociacion tendrdn
tran algunas empresas :
ubicadas en Castilla-La i
Mancha, como Fertiberia, |
Minas de Almadén o el :
i La Asociacién de Empre-
sarios

laga, Murcia, Pamplona,
ragoza.

significativos se encuen-

resto del hotel Red
mundo”. @ Road (Cuen-
Asi, por ca), aunque
ejemplo, BDO cuentaen  también ha
BDO Audi- Espaﬁacmcm realizado
beria ocupa s . trabajos pa-
la sexta posi- oﬁcm Y stete ra los Ayun-
cién entre las despachos tamientos :
firmas de au- asociados, entre de Almen-
ditoria en dral de Ia
Espafia, sin ellos el de Toledo Cafiada,
considerar Santa Cruz
agrupaciones, federacio- de Retamar y Santa Olalla

nes, ni otras férmulas
asociativas. Se trata de
una firma eminentemente
auditora, aunque también
ofrece el resto de servi-
cios profesionales que de-
mandan las empresas, co-
mo son la asesoria fiscal,
contable y mercantil, y la
labor de consultoria.

En estos momentos,
BDO Audiberia cuenta
con oficinas en Barcelona,

29/6/2001.

-todos en la provincia de
Toledo- y para el de So-
cuéllamos, en Ciudad Re-
al.

(Ciudad Real), y el de
Nuestra Sefiora del Pra-

do, en Talavera de la Rei- |
i ciones a sus necesidades
i de comunicaciones mévi- .
i les.

na (Toledo) son otros de
los organismos a los que
BDO ha prestado sus ser-
vicios en la regi6n.

Telefonica entra
en el Convenio
Cultural Toledo

Se incorpora como patrocinador
aportando nueve millones de pesetas

REDACCION
Toledo ,

Telefénica ha firmado un
i protocolo mediante el
i cual se incorpora como
i miembro
i del Convenio Cultural
: Toledo, iniciativa auspi-
ciada por el Ayuntamien-
i to y la Diputacién Pro-
i vincial y que cuenta con
i el apoyo de Caja Castilla-
i La Mancha y Caja Ma-
drid. Telefénica aportara
{ una cantidad inicial de
i nueve millones de pese-

patrocinador

| tas parala promocién, di-

‘versidad y fomento de la
i cultura en Toledo.

La firma de este con-
i venio supone la integra-
i ci6n de Telefénica en la
: Comisién Directora, en-

;cargada de definir los
criterios
i programacién, lineas de
i actuacién y coordinacién

generales de

Bllbao, Madrid, Sotogran-
de y Vic, aunque también |

con instituciones y orga-
nizaciones sociales que
promuevan o proyecten
actividades culturales en
la ciudad.

El convenio suscrito
por el director general
de Relaciones Institucio-
nales de Telefénica, Ca-
lixto Rios, y por el direc-
tor territorial de Telefo-
nica Espafia, Eusebio
Bautista, supone la con-
formidad del resto de los
patronos del Convenio
Cultural Toledo.

Fuentes de la compa-
fiia telefénica han sefa-
lado que con este acuer-
do pretenden aunar es-
fuerzos con las institu-
ciones toledanas en su
vocacién de favorecer el
acceso a todos los ciu-
dadanos a una cultura
de calidad y de caracter
estable.

Adeca y Amena

ventajas al utilizar la telefonia mévil

Davip Garcia
Albacete

de Campollano

{ (ADECA) y Amena han
gﬁrmado un convenio de
i colaboracién que establece
importantes ventajas para
i los empresario de Campo-
! llano al utilizar los servi-

cios de telefonia mévil de

Amena. El acuerdo fue ru-
i bricado en las instalacio-
i nes de ADECA por el pre-
i sidente, Miguel Sanchez-
i Flor Piqueras, y el director
territorial de Venta de Em-
i presas de Amena, Pablo
_  Villanueva Garcia.

El hospital de Santa !
Bérbara, en Puertollano :
i do que tecnolégicamente
{ aporte a las empresas inte-

El convenio tiene por
objeto conseguir un acuer-

grantes de ADECA solu-

Amena se compromete

a proporcionar a los aso-
ciados de Adeca unas
prestaciones firmes en las
que sea posible la intro-
duccién de nuevas aplica-
ciones y servicios que se-
an fruto de los futuros
avances tecnoldgicos.

NOTA DE
REDACCION

En el niimero 133
de Economia y Empre-
sas de Castilla-La Man-
cha, pégina, 38, se
recogfa que una de
las cafeterias Gressy
estaba en el casco his-
térico de Toledo,
cuando lo correcto es
que se encuenira en
la C/ Diputacién,
situada en la zona de
la Avda. de la Recon-
quista de la capital
regional.
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ReDACCION

C-LM

Con la llegada del buen
tiempo los negocios hoste-
leros suelen sacar a la calle
mesas Y sillas que, bien co-
mo terrazas cercanas al es-
tablecimiento del que de-
penden, o bien como
quioscos totalmente inde-
pendientes en zonas deter-
minadas reciben el verano
un afio més.

El coste por instalar
una terraza o mesas y si-
llas en la calle varia de
unas ciudades a otras,
puesto que se trata de una
competencia municipal
que pone un
precio a lo
que es a ocu-
pacién de te-

@

En Cuenca los
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Las terrazas, el negocio hostelero
recibe el verano en la calle

Toledo es la tinica que saca a concurso la concesion de terrazas,

“mientras en el resto

Desde hace cinco afios,
en la ciudad de Albacete,
la tasa por sacar unas
marquesinas a la calles
(maximo cuatro sillas y
una mesa para cada 2,25
metros cuadra-
dos o fraccién
autorizada), es
para los esta-

rreno publi-

precios no

blecimientos

€0, En algu-

se establecen

ubicados en ca-
lles céntricas o

.nas ciudades

.no se distin- por metro especiales, se-
gue entre cuadrado sino gun el callejero
ocupar la via por mesa vf‘isg(:a‘l!bgeu 5910

con marque-
sinas y sillas
y hacerlo con una terraza
independiente, mientras
que en otras se establece

nﬁergpdo para terrazas y
un zona determinada tam-
bién y con unas tarifas es-
pecificas.

Toledo es la tinica capi-
tal que no tiene un precio
fijado para la instalacién
de terrazas, sino que saca
a concurso los quioskos o
terrazas que se ponen du-
rante el verano y alguno
de los cuales dura todo el
afio, como si de un estable-
cimiento hostelero normal
se tratara.

En Albace-
te, el nimero
de terrazas que

D@

En Albdcete

tro cuadrado,
para todo un afio, aunque
obtienen descuentos. Las
calles de primera y segun-
da categoria pagan 4.140

 pesetas por metro cuadra-

do para toda la temporada
(un afio) y de 1.770
ptas/m2, respectivamen-
te. Por tiltimo, las calles de
tercera y cuarta categoria
pagan 595 y 295 pese-
tas/metro cuadrado, res-
pectivamente.

Los descuentos que,
también desde hace cinco
afio perciben los hostele-
ros de Albacete, a raiz de
una peticién
de la Aso-
ciacién Pro-
vincial de

el pasado afio

el ano pasado

Hosteleria,

autorizé el
. Ayuntamiento

se autorizo

consiste en,
al no poder

fueron 350, “un

la ubicacion de

pagar menos

numero similar
que se mantie-

350 terrazas

sobre el dine-

ne en los 1lti-

exteriores

ro tasado por
la ordenanza,

mos afios”, se-
gin fuentes del Ayunta-
miento, que informaban
que, en e} ejercicio 2000, el
Ayuntamiento de Albacete
recaudé 18 millones de pe-
. setas a través de la Orde-
nanza que regula la insta-
lacién de terrazas en la via
y lugares ptiblicos.

realizar una
bonificacién sobre el terre-
no de un 30%.

También Albacete
cuenta con varias zonas
dedicadas especificamen-
te a terrazas, concreta-
mente las conocidas como
“La Zona” y “Zona Se-
gunda”, cuya cotizacién

pesetas el me-

coincide con la de la cate-
goria fiscal del Impuesto
de Actividades Econémi-
cas (IAE).

En Ciudad Real capital
la temporada fijada para
la instalacién de terrazas
comprende el periodo del
1 de marzo al 30 de octu-
bre. La ordenanza que re-
gula la tasa por ocupacién
de terrenos de uso piiblico
local con mesas y sillas
con finalidad lucrativa
cambi6 hace ahora casi un
afio e introdujo como no-
vedad mds significativa
que las licencias se conce-
den con periodicidad
anual, considerandose ca-
ducadas al término del
mismo.

Al igual que en el resto
de ciudades, la categoria
de las calles donde se ubi-
ca la terraza determina la
cuantia de la tarifa a pagar
por el establecimiento, os-
cilando en el municipio
ciudadrealefio entre las
847 pesetas por metro cua-
drado en las vias mds eco-
némicas yelas 6.784 pese-
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PRECIOS PARA |

tas para las consideradas
de primera categoria.
Estos precios se com-
pletan con las 3.390 y
1.695 pesetas para las ca-
lles de segunda y tercera
categoria, respectivamen-
te, mientras que las diver-
sas ferias que se celebran
a lo largo del afio tienen
una tarifa fija de quinien-
tas pesetas por metro cua-

E o [ >

drado a la semana. Para
calcular el importe de la
tasa regulada en la orde-
nanza de terrazas en suelo
publico se tiene en cuenta
el valor de mercado del al-
quiler de un metro cua-
drado para la realizacién
de la actividad segiin la
zonificacién de calles de
categorias fiscales estable-
cidas, al que se le multi-

plica un coeficiente de re-
posicién, mantenimiento
y limpieza.

Lejos de lo que pueda
parecer, el negocio de las
terrazas no supone una
fuente muy significativa
de ingresos para el Ayun-
tamiento de Ciudad Real.
De hecho, el municipio in-
gresé por este concepto
cerca de once millones de
pesetas en el pasado afio,
cantidad que se espera al-
canzar en 2001, ya que en
los cinco primeros meses
la recaudacién se acerca a
los seis millones de pese-
tas.

El niimero de terrazas
que se instala cada tempo-
rada en Ciudad Real se
acerca a las setenta y seis.

En Cuenca las tasas pa-
ra la instalacién de terra-
zas de verano se regula en
la Ordenza Fiscal nimero
20 que establece las tasas
en funcién de las calles en
las que se va a ubicar la te-
rraza. Las tarifas por tem-
porada y mesa van desde
las 13.847 pesetas hasta las
22.155 pesetas. La tempo-
rada de terraza¥ gs'f'é‘ com-
prendida entre’ éf"'ﬁ de
mayo y el 15 de octubre y
se entiende que cada mesa
debe contar con cuatro si-
llas.

Asi, si los estableci-
mientos se encuentran en
las principales calles de la
ciudad conquense (Plaza
Mayor, Princesa Zaida,
Fermin Caballero, Carre-
terfa y Hermanos Becerril)
deben abonar 18.453 pese-
tas por temporada y mesa.
Para el resto de calles esta
fijada en 13.847 pts./tem-
porada/mesa. Ademds la
Ordenanza contempla que

" para los casos de ocupacién

de terrenos o instalaciones
de uso priblico que no sean
viales, es decir, parques,

(sigue en la pdgina si-
guiente)
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(viene de la pdgina ante-
rior)
instalaciones deportivas,
etc.., se deberin paga
22.155 pesetas por tempo-
rada y mesa. De igual
forma se contempla que
cuando el espacio afectado
por el aprovechamiento
esté situado en la confluen-
cia de dos o mas vias puibli-
cas comprendidas en dis-
tinto grupo, se debera apli-
car la tarifa que correspon-
da a la via integrada en el
grupo de categoria supe-
rior.

Asimismo, seguin el
departamento de gestién
tributaria, para promocio-
nar el turismo en la ciudad
de Cuenca todas las liqui-
dadibnés de'tasa que se soli-
citen y esté autorizado ten-
drdn un descuento del 15%,
excepto en las complemen-
tarias, cuando los interesa-
dos hayan actuado sin
autorizacién municipal.

En cuanto a la tramita-
cién de la licencia, la Orde-
nanza recoge que la tasa se
paga cuando se presenta la
solicitud que inicia la actua-
cién o el expediente y se
recoge que en el mismo se

debe forfmulit una déctara- :

cion en la gue
superficie del
miento y los elementos que
se varra instalar, asi como
un plano detallado de la
superficie que se pretende
ocupar y de su situacién
dentro del municipio.

El niimero de licencias
que se conceden en Cuenca
anualmente esté en torno a
las 90, ciue fueron los con-
tribuyentes del afio pasado.

Por su parte, en Toledo,
segun los datos facilitados
por el Ayuntamiento de la
Hiidad! "as" tatifas oscilan
entre ~ las 4.306
pesetas/metro cuadrado
por temporada y las 2.678

v
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En Cuenca la temporada de terrazas va desde el 15 de mayo al 15 de octubre.

pts/ metro cuadrado. Asi si
el establecimiento hostelero
instala su terraza en una de
las calles que estan califica-
das como de primera cate-
goria debe abonar 4.306

En el caso de las terrazas
que no estin en la via
publica sino que tienen un
espacio reservado para este
fin, segiin ha informado la
Asociacién de Hosteleros

pese- de Toledo, en
tas/metro @ esta ciudad el
cuadrado; . Ayuntamiento
si estd en Guadala]afa saca a CONCUrso
unaviade  distingue entre  un nimero de
segunda .z quioscos con su
categoria la ocup aClO:n por correspondien-
la tasa es mesas y sillas te nimero de
de 3410° " ' '"ycon ' ' - -tertazas,y-esta
pts/metro . blece un precio
cuadrado; quroscos de partida y a
y si es de partir de ahi
tercera categoria la tarifa cada interesado ofrece un
esta fijada en 2678 precio.

pts/metro cuadrado. En Guadalajara , la orde-

Asi teniendo en cuenta
que una mesa y cuatro
sillas ocupan una superficie
de 4 metros cuadrados, lo
méximo que puede abonar

un hostelero en la ciudad

imperial es de 17.224 pese-
tas si la mesa estd en una
calle de primera categoria,
y lo minimo es de 10.272
pts si esta en tercera catego-

nanza que regula la ocupa-
cién de terrenos de uso
ptiblico con quioscos y otras
instalaciones fijas distingue
tres tipos de tarifas, a saber,
las de primera categoria,
que tienen un precio de
2.869 pesetas por metro cua-
drado o fraccién y trimestre
o fraccién; las de segunda
con 2.608 pesetas el metro
cuadrado y las de tercera

con 2.352 pesetas el metro

cuadrado.

En cuanto a las tarifas de
la tasa por ocupacién de i
terrenos de uso ptiblico con :
mesas, sillas y veladores con
finalidad lucrativa se dife- '
rencian entre cuatro precios.
En plazas y paseos (salvo |
barrios) el precio es de 427 |
pesetas el metro cuadrado o
fraccién y mes o fraccién ! :
superior a 15 dias. En calles

de prirriera ol
cioesde 164 p

pesetas el metro cuadrado y
en las calles de tercera cate-
! Toledo Ciu-

goria de 62 pesetas.

Se especifica que cuanto
el tiempo de la ocupacién no |
supere los 15 dias, se satisfa-
r4 la mitad de la cuota que :
corresponda a una mensua-
vo es incen-

i tivar por la via del precio

Informacién elaborada por
Alicia Sénchez, F. Llana,
Ménica Moreno y Ana I :
. Iberia, para que realicen
sus contratos en Toledo.

lidad.

Moreira.

Unos 120 desempleados trabajaron

J.M.MiranDA
Guadalajaru

Las excavaciones arqueolé-
gicas que la Consejerfa de
Educacion y Cultura ha
puesto en marcha gracias al
convenie suscrito con el
Instituto Nacional de Em-
pleo (Inem) va a permitir
emplear a 119 personas.

Los contratos suelen du-
rar una media de cuatro
meses, siendo lugares como
la Recépolis de Zorita de

los Canes, una ciudad visi-
goda de la antigiiedad, la
que en principio permitira
contratar a un mayor ni-
mero de desempleados; 68
personas trabajarén duran-
te seis meses en esta exca-
vacién.

Recépolis, la tnica ciu-
dad visigoda de nueva
planta en Europa entre los
siglos VI y IX, forma parte
de los cinco parques arque-
oldgicos de la regién.

El Gobierno tiene previs-
to poner en marcha para el
préximo afio un Centro de
Interpretacién con diversas
dependencias, que va a su-
poner una inversién por
parte de la Consejerfa de
Educacién de 85 millones.

Se contempla una inver-
sién de diez millones de pe-
setas para el acondiciona-
miento del castillo de Zorita
de los Canes. Ademis, gra-
cias a este convenio con el
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nes del despoblado musul-

tos arqueolégicos.

Fernando Cortés (iz.) y Juan Luis Burger {(derecha).

Iberia hara
descuentos de
hasta un 40%

: Toledo, Ciudad de Congresos llega a un

acuerdo para promocionar la ciudad

ALICIA SANCHEZ
Toledo

Los asistentes a los con-
gresos celebrados en “To-
ledo podran ser benefi-
ciarios de rebajas de has-
| ta.up.40%., en aus viajes

. por.ayiom, con.da compa:
cudrado también en frac- :
cién de un mes o superior a
15 dias. En calles de segun-
da categoria, la tasa es de 84

fita Iberja. Este ha sido
uno de los acuerdos al

nando Cortés, quien no
especificé cudndo se pro-
ducira el primer congreso
organizado por la Fung:a-
cién, aunque se cifd .a
plazos comprendidos en-
tre tres y seis meses.

sendjan, Fuis, Burger afis-
maba que “Toledo se ha
convertido en una ciudad

que han lle- ue mantie-
gado re- ne un, fujo
cientemente  y o compaﬁia se interesante

la Fundacién

convierte en

tanto a ni-
vel nacional

dad de Con-

“transportista

como inter-

gresos y la

oficial” de los

nacional e

compafiia
aérea.

congresos que se

Iberia, com-
pafifa  pri-

El objeti-

celebren en Toledo

vatizada, ha

a los congresistas de Eu-
ropa y América Latina,
principales mercados de

! Asi, la reduccién en las
! tarifas que contraten se-
! ran de un 20%, si el pun-

l d G d l to de salida son aero-
en las excavaciones de Guadalajara . w5
INEM, otros 17 trabajado- |
res participardn durante
tres meses en las excavacio- :
Iberia Madrid, Juan Luis
mén de Los Casares. Tam- :
bién se va a acometer otra '
actuacién en el Prado de los
Judios de Molina de Ara-
gon. Este convenio permite
dar empleo.y formacién a
un gran niimero de desem-
pleados, y realizar impor-
tantes trabajos en yacimien-
| Ciudad de Toledo, Fer-

puertos europeos y de

los de latinoamérica, en
lineas generales,- seglin
explicaba el Gerente de

Burger.

Esta colaboracién, que
ya esta en vigor, “se hara
efectiva en cuanto uno de
los congresos organiza-
dos por la Fundacién,
pueda verse beneficiada
del mismo”, afirmaba el
gerente de la Fundacién

visto intere-
sante ganar dinero en es-
te nuevo mercado, atn
no explotado”. :

Las partes que han lle-
gado a este acuerdo coin-
ciden en sefialar que “el
soporte, Toledo en si co-
mo ciudad, ya es un buen
gancho para atraer flujos
de personas, y la Funda-
cién esta superando estos
niveles a través de su ac-
tividad”.

De este modo, Iberia
se convertird en “trans-
portista oficial”, de los
congresos que se celebren
en esta ciudad.

Por su parte, la Funda-
cién Toledo Ciudad de
Congresos notificard de
estas ventajas en las tari-
fas de los vuelos a otras
instituciones organizado-
ras de congresos para di-
fundir el acuerdo.
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Las Ciudades Patrimonio quieren

negociar ofertas con touroperadores

César ARMUNA
Cuenca

La Asociacién de Ciudades
Patrimonio de la Humanidad
de Espafia va a iniciar contactos
con operadores turisticos, para
estudiar la posibilidad de nego-
ciar la realizacién de paquetes
especificos y conjuntos, que
contengan ofertas e incentivos
para los turistas que quieran
visitar las ciudades que inte-
gran el grupo, entre las que se
encuentran Cuenca y Toledo.
La decisién fue adoptada el
pasado lunes en la reunién que
mantuvieron en la capital con-
quense los alcaldes de las ciu-
dades que forman parte de la
asociacién (que esta integrada
por Alcald de Henares, Avila,
Céiceres, Cordoba, Cuenca,
‘Salamanca, Santiago de Com-
“Blteta, Segovia y Toledo), con
motivo de Ia terminacién de la
presidencia semestral del
grupo que ha ejercido Cuenca,
"in“la ‘que entre ofros temas
estudiaron asuntos relaciona-
dos con la promoci6n turistica
conjunta.
Y Concretamente, acordaron
4 ariinar Ia posibilidad con los
operadores turisticos que ope-
ran en Espafia de crear un pro-
grama que contenga algtin tipo
de incentivacién de naturaleza
econdémica o de prestacién de
servicios complementarios.
Entre las ofertas podria
encontrarse el denominado
"paquete de ocho mds uno”,
que segun explicaba el alcalde
de Cuenca, José Manuel Marti-
“nez Cenzano, tendria un fun-
" cionamiento similar a las ofer-
tas de paquetes de sol y playa

Acordaron examinar la posibilidad de crear un programa que
contenga algun tipo de incentivo de naturaleza econémica

en los que se regalan a los posi-
bles clientes dias de hotel al
contratar una estancia determi-
nada.

Es decir, se trataria de que a
aquellas instituciones o particu-
lares que quieran comprar un
paquete de visitas a ocho delas
ciudades que integran el grupo
se les regale la posibilidad de
visitar la novena, sin establecer
juicios sobre cuales puedan ser
las elegidas para pagar y cual
sera la que se pueda visitar de
forma gratuita, que deberia ser
elegido por los clientes.

Los alcaldes consideran que
la puesta en marcha de este
paquete podria ser un incenti-
vo turistico de primera magni-
tud para conocer las nueve ciu-
dades que integran la aso-

ciacién, pero no de forma‘aisla- -
daven €l contexts dedoqueson -

las ciudades patrimonio, sino
como grupo de ciudades patri-
monio de la humanidad espa-
fiolas.

En definitiva, pretenden
sugerir a los operadores turisti-
cos que de la misma manera
que, para incentivar el turismo
en determinadas zonas hacen
un abaratamiento del costo a
base de ofertas que puedan
resultar llamativas o singulares,
habiliten también algtin tipo de
mecanismo para que todos
aquellos viajeros que quieran
consumir el paquete de ciuda-
des patrimonio de la humani-
dad espafiolas se vean incenti-
vados con algin fipo de regalo.

En la imagen, los alcaldes de Ciudades Patrimonio de la Humanidad en Cuenca.

Asimismo, los alcaldes de la
asociacién decidieron iniciar
negociaciones ¢on &-Inserso 'o
eveithimiehtaton laB"onseie
rias que en cada comunidad
auténoma se encarguen de la
organizacién de viajes progra-
mados para la tercera edad,
para que incluyan las ciudades
patrimonio de la humanidad
espafiolas en la oferta que se les
hace a los colectivos de mayo-
res para que las visiten. Los
responsables  municipales
cree que sus ciudades tienen
el suficiente interés para atra-
er la atencién y el interés de
aquellos que deciden viajar en
este programa de viajes sub-
vencionados.

Por otra parte, los alcaldes
del grupo analizaron otra
serie de temas relacionados

con la promocién turistica,
evaluando la situacién en la
que se encuentran actualmen:
te'o repasando lbs resultados
de la asistencia conjunta a
ferias o certimenes. En este
contexto, hicieron un balance
de la presencia de la aso-
ciacion en la pasada Feria
Internacional de Turismo de
Madrid (FITUR-2001) celebra-
da a principios de afio y abor-
daron las futuras presencias
en otras ferias y las presenta-
ciones, como la participacién
de la asociacién en la feria
internacional de turismo que
se va a celebrar proximamen-
te en Brasil.

Igualmente, analizaron la
promocién que piensan hacer
en Méjico, con motivo de la
celebracién de la asamblea de

Patrimonio

nar en Méjico a las cdiudades

ambito de lo que son los
mecanismos que utilizan
habitualmente.

Ademis, los alcaldes anun-

ciudad de Toledo para ocupar

ci6n de Ciudades Patrimonio
del Mundo, que de salir ade-
lante ocupara por un periodo

capital toledana, José Manuel
Molina.

Ciudad Real se

promociona

- con la edicién

de 20 guias
turisticas

REDACCION
Ciudad Real

i El Ayuntamiento de Ciu-
i dad Real presenté hoy la
i primera de una serie de
i veinte guifas turisticas que
! pretenden dar a conocer
| i los diferentes aspectos de
! la capital de la provincia
 entre los turistas que acu-
i dan a conocerla, a la vez
{ que también se intentard
| { aprovechar este proyecto
| | para

 capital de la Mancha y del
| Quijote”.

“convertirla en la

El vinculo que unira

! todas las guias seran dos
! personajes que representa-
! rdn a El Quijote y a Sancho
: Panza, que en cada una de
! ellas, irdn explicando a los
! lectores las caracteristicas
i e historia de cada uno de
! los aspectos de la ciudad
la Organizacién de Ciudades
del,, Myndo
(OCPM), que se va a desarro-
llar en la ciudad mejicana de :
Puebla de Juirez, entre el 3 y
el 7 de octubre. La intencién
de la asociacién es promocio-

que han sido elegidos para
ser,dados.a conocer. -

- La primera de las guias
presentada hace un reco-
rrido general por toda la
ciudad y se ha proyectado
como presentacién general

i d ela coleccién. De ella se
patrimonio espaiiolas en el

han editado 2.000 ejempla-

i res que han sido financia-
i dos por el Ayuntamiento
{ con un coste de 300.000
pesetas.

ciaron que apoyaran la candi-
datura que va a presentar la :

En esta primera oca-
sién, siguiendo la misma

! linea argumental, se esta
1a presidencia de la Organiza-

rodando una pelicula, con

i los;, dos .-personajes , de
. - i

p et

. Miguel de Cervantes fam-
: bién como protagonista
de dos afios el alcalde de la

del recorrido por las calles

i de Ciudad Real.

El grado de ocupacion

Talavera licita tres proyectos

- del Plan de Dinamizacion

REDACCION
Talavera (Toledo)

La Comisién de Gobierno
del Ayuntamiento de Tala-
vera de la Reina (Toledo)
ha acordado sacar a lici-
tacién la redaccién de tres
proyectos de obras, dentro
del Plan de Dinamizacién
Turistica de la Ciudad de la
Ceramica. Los proyectos
presentados deben tener
unos elementos bdsicos,

como que se respeten los
elementos ceramicos, las
fuentes y los darboles, se
permita la  circulacién
rodada, y que el coste ma-
ximo de las obras no sea
superior a 50 millones.

Se acordé licitar el plie-
go de condiciones para el
proyecto de obras de adap-
tacién para habilitar el an-
tiguo Mercado de Abastos
como centro de produccién

de artesania. se trata de un
proyecto cuyas obras no
deben sobrepasar los 120 ;

millones de pesetas.

ciudad.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 29/6/2001.

REDACCION

C-LIM

Durante el pasado mes de

i mayo los 823 estableci-

Por tiltimo, la Comisién |
dio el visto bueno a la lici- |
tacién del pliego de condi- !
ciones que regiré el concur-
so para el disefio de insta-
lacién de paneles de cers-
mica, que se colocarén en !
las distintas entradas d ela

mientos hoteleros de Casti-

lla-La Mancha alcanzaron

un grado de ocupacién del
36,24% por habitaciones, lo
que representa cuatro pun-
tos menos que en el mes
anterior donde el grado de
ocupacién por habitacion

fue del 41.12%.

Por plazas, la 'ocupacién
hotelera en la regi6n fue de
un 32%. A nivel nacional la
ocupacion por plazas fue
de un 55,37% y por habita-
ciones de un 59%.
El niimero total de viajerps
que se acercaron hasta Cas-
tilla-La Mancha fueron un
total de 162.842.

La provincia que mayor
nimero de visitantes fue
Toledo con 54.797 viajeros,

‘disminuye cuatro puntos

de los cuales 33.184 eran
residentes en Espafia y el
resto extranjeros.

El niimero de pernocta-
ciones registradas en la re-
gion durante mayo, segun

_el Instituto Nacional de Es-

tadistica fueron 263475,
con una estancia media de
1,62 dias.

“A nivel nacional, la es-
tancia media de los viaje-
ros fue de 3,70%.
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FINANZAS

Y GUIA DE EMPRESAS

REDACCION
C-LM
El importante esfuerzo
realizado en los Gltimos
afnos por la Agencia Esta-
tal de Administracién
Tributaria, de agilizar las
devoluciones a aquellos
contribuyentes cuya de-
claracion de la Renta hu-
biera resultado negativa,
ha restado un significati-
vo protagonismo a las
entidades financieras du-
rante el periodo habilita-
do para rendir cuentas
ante la Hacienda Publica.

Atrds parecen quedar
los tiempos en los que las
cajas, bancos y cooperati-
vas de crédito actuaban
como auténticos agentes
complementarios del sis-
tema tributario, cubrien-
do las deficiencias de és-
te mediante el adelanto a
sus clientes de las canti-
dades econdémicas que
les tenfa que devolver el
Estado via declaracién
de la Renta.

Lo mismo ocurre en el
caso de los ciudadanos
cuyas declaraciones han
dado resultado positivo,
es decir, tienen que pagar
al Estado. Antes era muy
habitual que solicitaran
créditos para hacer fren-
te a estos pagos, pero es-
ta via ha perdido su
atractivo, ya que la
Agencia Tributaria ofrece
al declarante la posibili-
dad de aboriar las canti-
dades de forma fraccio-
nada.

El responsable de la
Unidad de Desarrollo de

Minima utilizacion de las 1
de adelanto y crédito por el

- DE CASTILLA-LA MANCHA |
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Las Cajas Rurales ofrecen este servicio pero son conscientes de
las facilidades que da la Agencia Tributaria al contribuyente

Negocio de la Caja Rural
de Ciudad Real, Roberto
Gonzdlez, corrobora esta
situacién, sefialando que
en estos momentos son
muy pocos los clientes
que, o bien recurren al
préstamo para pagar a
Hacienda, o bien solici-
tan el adelanto de las
cantidades a recibir de
ésta a través de la enti-
dad. A pesar de esto, la
Rural ciudadrealefia tie-
ne abierta una linea espe-
cial de crédito para las
declaraciones positivas,
con una comision de
apertura del 1% y un tipo
fijo del 6%.

Roberto Gonzélez ha-
ce hincapié en la funcién
social que realiza la Caja
Rural en aquellas pobla-
ciones pequefias, donde
el trato personal con el
cliente lleva a “auténti-
cos bloqueos de las su-
cursales, ya que el perso-
nal de éstas es quien se
encarga en la mayor par-
te de los casos de elabo-
rar la declaracién de la
Renta al ciudadano de
forma personal e indivi-
dualizada”.

Desde la Caja Rural de
Cuenca se seiiala tam-
bién la escasa utilizacién

RSORAS BISICAS
{83 i

SORRE L RENTA DE
i

R

PeRost I
"’o‘gggaﬂsms PELay

DECLarAc G
e

DECLARALION SIMPLIFIEADA
| Rolo D101 ]

de la linea de crédito
abierta para las declara-
ciones positivas y la de
adelanto de cobros, para
las negativas.

Como el resto de enti-
dades bancarias Caja Ru-
ral de Toledo también
ofrece a sus clientes,
aparte de tramitarles las
declaraciones de la renta,
una linea de . finan-
ciacién, en el caso de que
la declaracién salga ne-
gativa, y otra de anticipo,
en aquellos casos en los
que salga a devolver. A
pesar de que es un servi-
cio que la entidad banca-

S

SRR

S8 S SRR

S TRAMITADAS POR ENTIDADES BANCARIAS

ria lleva ofertando desde
hace ya varios afos, des-
de la entidad se indica
que la utilizacién de es-

tas dos lineas es minima,
"ya que la Agencia Tribu-
taria ofrece muchas faci-
lidades, como pagar a

ineas
IRPF

plazos y sin intereses,
para los contribuyentes”.

Caja Rural de Toledo
facilita créditos por.un
afio y financia al decla-
rante el 100% de la canti-
dad que solicite. Asimis-
mo la entidad toledana
es la tercera caja rural de
Espafia, en comparacién
con el nimero de contri-
buyentes y su area de ac-
tuacién, en tramitacion
de declaraciones. El afno
pasado tramité 17.989
declaraciones, cifra que
esperan superar este
ejercicio. Prestando este
servicio en Caja Rural de
Toledo.

En Caja Rural de Alba-
cete, “hay poca gente que
se acoja al servicio que
tenemos abierto tanto
para anticipar la devolu-
cién de la renta como pa-
ra solicitar préstamos si
ésta ha salido positiva”,
sefialaba el subdirector
de Caja Rural de Albace-
te, Ricardo Fernédndez,
quien apuntillaba que
“es mas un servicio que
ofrecemos a nuestros
clientes que una partida
interesante en nuestra
cuenta de resultados”.

Esta informacién ha sido
elaborada por Ménica Mo-
reno, Alicia Sdnchez y
Francisco Javier Llana.

La Rural de Toledo y Afedeto firman
un convenio por 5.000 millones

REDACCION
Toledo )
El presidente de la Aso-
ciacién de Farmacéuti-
cos Empresarios de To-
ledo, Afedeto, Ricardo
de la Vega Casales, co-
lectivo que agrupa casi
la totalidad de las 284
oficinas de farmacias
que existen en la provin-
cia de Toledo, y el presi-
dente de Caja Rural de
Toledo, Andrés Gdémez

Mora, han suscrito un
convenio financiero de
colaboracién entre am-
bas instituciones por va-
lor de 5.000 millones de
pesetas. El importe pre-
supuestado para este
acuerdo seréd destinado
al desarrollo, amplia-
cién y creacién de em-
presas del sector en la
provincia de Toledo.
Tienen la condicién
de beneficiarios y, por

tanto, la posibilidad de
acceder a estas lineas de
financiacién y servicios,
todos los socios de la
Asociacién y empleados
de las farmacias asocia-
das que realicen inver-
siones que cubran las
necesidades propias de
su actividad empresarial
y particular.

El destino de la finan-
ciacién, que gozard de
diferentes condiciones

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 29/6/2001.

segun su finalidad, po-
dré ir destinada a inver-
siones en activos fijos y
explotacién, leasing mo-
biliario, compra, cons-
truccién o reforma- de
viviendas para uso pro-
pio o en promocién, fi-
nanciacién de circulan-
te, anticipo de subven-
ciones oficiales, des-
cuento comercial, pres-
taciéon de avales y con-
firming.

Empresarios y empleados de farmacia se benefidaréan del acuerdo.
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ALICIA SANCHEZ
Albacete

Caja Rural de Albacete,
que el pasado afio fue Ii-
der en la tramitacién de
expedientes para el cobro
de subvenciones de la
Politica Agraria Comuni-
taria (PAC), ha falta de
datos firmes que contini-
en constatando tal reali-
dad en la provincia de
Albacete, las 67 oficinas
de esta entidad financiera
han gestionado un total
de 5.122 expedientes, lo
que ha supuesto un volu-
men de movimiento mo-
netario de mas de 5.000
millones de pesetas.

Por tipos, méds del 90%
de las solicitudes, concre-
tamente, 4.275, han sido
solicitudes para herbace-
os, 836 han sido expe-
dientes para ovino y ca-
prino y el resto, tan sélo

F INANZAS

La Rural de Albacete ha gestionado
5.000 millones en expedientes PAC

. 5.000 millones

ECONOMIA Y EMPRESAS/ 2 1

La entidad financiera ha desplegado para la tramitacion
de expedientes mds de 100 personas en sus 67 oficinas

10 han ido destinadas ha
solicitudes de ayuda para
vacas nodrizas.

Respecto al pasado
afo, el subdirector de la
oficina albacetefa, Ricar-
do Ferndndez, afirmaba
que el nimero de expe-
dientes  “posiblemente
haya disminuido, aunque
no ha sido asi el dinero
gestionado”. Ricardo Fer-
nandez, matizaba el alto
grado de especializacién
que tiene Caja Rural de
Albacete en el sector
agrario. Esta campafia
han sido mas de 100 em-
pleados de Caja Rural de
Albacete los que se han
dedicado a la gestion, in-
formacién y tramitacién
de los expedientes de los

agricultores respecto a la
Politica Agraria Comuni-
taria. Esta proporcién se-
nala que, précticamente,
en cada oficina se encar-
gaban dos personas séla-

La Rural de Albacete ostenta el liderazgo en la tramitacién de la PAC

mente al asesoramiento y
especializado en esta ma-
teria.

De hecho, también es-
ta campafia se han gestio-
nado un alto niimero de

expedientes para la rees- |
tructuraciéon de vifiedo, :
asi como las subvencién :

para el olivar, porque es-

te afio las Agencias de :

Extension Agraria han

delegado estas competen- :
cias en las entidades ban- |

carias.

La calidad y la espe-
cializacién en el 4rea de '
expedientes agrarios, fa- |
cilitar al agricultor -prin-
cipal segmento en la car- |

tera de clientes de las ca-

jas rurales- toda la infor-
macién que hay que tra- !
mitar, desde las exigen- :

cias de Bruselas hasta el
control catastral de las

fincas ruasticas, es un ob- !

jetivo de la entidad, con-
seguido afio tras afio.

Los socios de
la Copeg
disponen de un
crédito de

REDACCION
C-LM

El presidente de la Confede-
racién Provincial de Empre-
sarios de Guadalajara, Co-
¢ peg, Mariano Pareja Mayo, y
: el de Caja Rural de Toledo,
! Andrés Gémez Mora, han
! suscrito un convenio finan-
ciero de colaboracién entre
. ambas Instituciones por va-
lor de 5.000 millones de pe-
setas. El importe serd desti-
nado al desarrollo, amplia-
cién y creacion de empresas
en la provincia de Guadala-
 jara. El acto de la firma, que
se ha celebrado en la sede
provincial de Caja Rural en
Guadalajara, conté también
: con la presencia del secreta-
! rio de la Confederacién, Gil-
: berto Diaz, y del director
¢ provincial de la entidad, Ja-
i vier Valero.

Mirador de la Bolsa

ANTICIPANDO LAS CLAVES DEL MERCADO

Se cumplio6 el esperado recorte de 25 puntos
bésicos. Después de los datos que se han
publicado en Estados Unidos, que en térmi-
nos generales dicen que no hay tanta desa-
celeracion, la bajada de 50 puntos podria
haber sido interpretada como que la Fed no
ve tan clara la situacién a pesar de estos da-
tos positivos. La bolsa esta sometida a los
efectos contrapuestos de los profit warning
y las bajadas de tipos. Muchas compariias
estdn dando profit warnings. Es de esperar
que el panorama de bajada de inflacién en
Europa va a permitir al BCE bajar los tipos
de interés. En consecuencia, vemos que al
principio va a seguir existiendo esta lucha,
pero al final se impondran las expectativas
de recuperacién que se derivan de las baja-
das de tipos. Cuando existe una desacelera-
cién econémica primero sufren los sectores
que iban mads acelerados pero luego se tras-
lada la desaceleracién a todos los sectores.
Por eso no hay que extrafiarse que en secto-
res como el quimico o el farmacéutico se es-
tén anunciando ahora menores previsiones

de resultados. Telefénica ha resistido muy
bien la caida del sector de telecomunicacio-
nes basdndose en su diversificacién hacia
Latinoamérica, su buena estructura finan-
ciera y su fuerte crecimiento en méviles. Pe-
ro ahora el tema de Latinoamérica se ha en-
turbiado y el mercado tiene una cierta des-
confianza hacia la compafifa. En la medida
que el tema argentino se solucione veremos
una recuperacion en su cotizacién. Es des-
tacable el anuncio del presidente de Alcatel
diciendo que la compafiia va a reducir sus
plantas manufactureras de 120 a 12. Va a

convertirse en una compaiifa de I+D, no en
una compafifa de produccidn, y esto le va a
permitir convertirse en una empresa mucho
mas 4gil y con mejor capacidad para afron-
tar los momentos bajos del ciclo. Las opera-
doras europeas estan vendiendo activos pa-
ra reducir su deuda. El ejemplo mas claro es
el de British Telecom que ha vendido sus
paginas amarillas, sus activos inmobiliarios
y sus participaciones en Airtel y Japan Tele-
com. Con esto ha conseguido méas de 9.000
millones de libras. Ademds hizo una am-
pliacién de capital con un descuento muy
importante que resulté un’ éxito. Estas

. [B-IBEX§29,6891,,768,8.708)

operaciones le han permitido reducir su
deuda en un 55% desde marzo. KPN tam-
bién quiere vender activos, pero esta ven-
ta se estd mostrando mas dificil de lo que
parecia. "Amenazaron” con una amplia-
cién de capital y ahora parece ser que van
a fusionarse con una compafifa que no es-
td endeudada, Belgacom. Lucent Techno-
logies estudia una nueva oleada de despi-
dos en la compaiifa.

José Manuel Plaza
Analista independiente

[NN]AUS"S Cuando Telefénica cae
“ con més fuerza es por la
tarde, lo que parece indicar que hay alguien
en Estados Unidos vendiendo con fuerza. Es-
to unido a que Motorola acaba de recibir 122
millones de acciones por los activos en Méji-
co hace pensar que estd vendiendo, aunque
dijo que lo iba a hacer de manera ordenada.

Hasta que Motorola no anuncie que ha ter-
minado de vender el sentimiento negativo va
a seguir sobre la operadora. Indra se ha visto
afectada porque el sdbado pasado se publicé en
el ABC que habia rumores de venta de su divi-
si6n de defensa a EADS. Estos rumores han sido
completamente desmentidos de manera oficial,
pero en cualquier caso los inversores han enten-

dido que la divisién de defensa aporta menores
maérgenes pero en cambio proporciona unos flu-
jos recurrentes porque tiene contratos a largo
plazo. Esto no ha gustado al mercado.. Pero lo

diferencias son importantes.

que més le ha afectado es la filtracién de que
Cap Gemini iba a efectuar un profit warning. Se
ha asimilado Indra a Cap Gemini, cuando las

RUNIORES
TelefénicaMdviles podria haberinidado
conversadones preliminares con British

Telecom a] objeto de fusionar sus nego- |

dos detelefonfa mévil .

Koipe podria protagonizar una im-
portante operaddn corporativa antes de
finales de afio. De no ser asf, podria des-
tinar su efectivo (en tomo a 35000 millo-
res de ptas) a dividendos extraordina-
Tics.

Se espera que pronio empiecen Jle-
garnotidas pasitivas sobre Parques Reu-
riidlos, lo que relanzarfa su cotizadién

Telef6nica puede empezar a tener
problemas en otro pais sudamericano,
Peru, debidoa un posible estallido sodal
por la subida de tarifas de aquel pas.

Indra: La compafiia tecnoldgica po-
dria escuchar ofertas para vender su di
vision de defersa. EADS figura como
uno delos posibles compradores.

KPN: La teleoperadora holandesa
podia estar en conversadones para fur
sionarse con Belgacom.

BBVA: Giraulan vocesenel mercado
que apuntan a que el banco espafiol po-
dria estar estudiando algiin tipo de ac-
G6n corporativa con ABN Amro.
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- ALBACETE

CONSTITUCIONES
CONSTRUCCION
ADESALUD S.L.L.

Domicilio: C/ San Agustin, 12
(Albacete)

Capital social: 3.003 euros.
Objeto social: La intermedia-
cién en la realizacion, por per-
sonas fisicas con titulacién sufi-
ciente, de actividades sanitarias
referentes a fisioterapia, podo-
logfa y demas relacionadas con
la salud humana, asi como la
prestacion de servicios de auxi-
liar de clinica, pudiendo desa-
rrollar dichas actividades.

CONSTRUCCION

CONTRATACIONES
CASTILLA-LA MANCHA
Domicilio: Avenida de Espafia,
ntimero 28 (Albacete)
Capital social: 3.150 euros
Objeto social: Las contratacio-
nes de obras, ejecucion de mo-
vimiento de tierras y transporte

de mercancias.

GESERNET COMUNICACIO-
NES
Donmicilio: Barrio San Crist6-
bal, 13 (Hellin)
Capital social: 6.010 euros.
Objeto social: La construccién
de todo tipo de obras, la com-
praventa y distribucién de todo
tipo de materiales de construc-
cién y acabado de edificios; la
edificacién, promocién y venta
"de viviendas, locales, edificios
industriales y comerciales, y
otras de todo tipo en terrenos
propios o ajenos, de caracter
PYBIEOG AT )

* "CONSMONZOR S.L.
Domicilio: Calle Céaceres,
21 bajo
(Albacete)

Capital social: 3.010,00 euros.
Objeto social: La construccién
comprendiendo: La construc-
cién completa de edificios asi
como la compraventa de terre-
nos y solares para su construc-
cién, la consolidacién y prepa-
racién de terrenos, demolicio-
nes, perforaciones para alum-
bramiento de aguas incluidas la
excavacion de zanjas necesarias
para su canalizacién.

AISLAMIENTOS TERMICOS
ALBACETE S.L.
Domicilio: C/ Corredero del
Agua, 125
(Villarrobledo)

Capital Social: 6.010 euros.
Objeto Social: La construccién
de todo tipo de ebras, la com-

praventa y distribucién de to-
do tipo de materiales de cons-
truccién y acabado de edifi-
cios; la edificacién, promocién
y venta de viviendas, locale,
edificios industriales y comer-
ciales, y obras de todo tipo en
terrenos propios o ajenos, de
caracter publico.

TEXTIL

TEXTILUSE S.L.L.
Domicilio: Poligono La Losi-
la, parcelas 3 y 4
(Hellin)

Capital social: 3.3000 euros.
Objeto social: La confeccién en
serie 0 a medida de toda clase de
prendas de vestir masculinas, fe-
meninas o infantiles, a partir de
cualquier tipo de tejidos, inclu-
yendo la ejecucién de trabajos de
disefio de modelos y patrones, el
corte, planchado, cosidos a ma-

quina y actividades anexas.

INMOBILIARIA

GESGORE S.L.
Domicilio: Barrio
San Cristébal, 13.

(Hellin)

Capital social: 3.033 euros.
Objeto social: La compraventa,
arrendamiento y explotacién
de fincas urbanas, industriales
PRI IATINIL Gibaadd oy caupseay s
y rusticas. La “adquisicién ‘dé
participaciones sociales, accio-
nes societarias, adquisicién de
titulos de deuda publica pu-
diendo la sociedad enajenar
estos bienes, excluyéndose ex-
presamente la realizacién de
labores de intermediarios.

TELECOMUNICACIONES

MANTENIMIENTOS DE
TELECOMUNICACIONES
HERMANOS CAMPOS S.L.

Domicilio: C/ Carretera .
Badajoz-Valencia, 60
(Ossa de Montiel)
Capital social: 6.007 euros.
Objeto social: La ejecucion, re-
paracién y mantenimiento de
instalaciones y redes de teleco-
municaciones, y el comercio
de materiales para las citadas

instalaciones.

PIEL

COMPLEMENTOS VILLAPIEL
Domicilio: Pozo Gallego, 2
(Villarrobledo)
Capital social: 3.500,00 euros.
Objeto social: El asesoramien-
to técnico de tipo juridico, fis-
cal, contable y laboral a cual-
quier tipo de empresas publi-
cas o privadas y particulares,
asf como la adquisicién, explo-
tacién y enajenacién de bienes
inmuebles utilizando para ello
personal - debidamente titula-

do.
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CTUDAD REAL

SERVICIO

HOSTELEROS Y
OPERADORES ALCAZAR
Domicilio: C/ Fuenteventura,
37 (Alcazar de San Juan)
Capital social: 2.000.000 ptas.
Objeto social: Actividades de
explotacién de todo tipo de es-
tablecimientos de hosteleria. la
entidad podré desarrollar el
objeto social mediante la titu-
laridad de acciones o de, par-
ticipaciones en sociedades con

objeto idéntico o andlogo.

VIAJES RIVILLA S.L.
Domicilio: C/ Paseo de San
Gregorio, 70, bajo
(Puertollano)

Capital social: 60.200 euros
Objeto social: El propio de las
agencias de viajes, minoristas
en los términos previstos en el
articulo 2° del Decreto 2/1988
de 12 de enero de Ordenacién
Turistica de las Agencias de
Viajes de la Junta de Comuni-

dades de Castilla-La Mancha.

EXTRAMATIC S.L.
Domicilio: C/ General Prim, 22
(Alcazar de San Juan)

Capital social: 3.013 euros. "'
Objeto social: La instalacién,
venta, distribucién y explota-
cién de maquinas recreativas y
expendedoras de las no inclui-
das en la Ley especial. La ex-
plotacién de negocios de hos-
telerfa. Las actividades inte-
grantes del objeto social po-
drdn ser igualmente desarro-
ltadas por la Sociedad total o
parcial de modo indirecto.

ALARCOS CONDUCTORES
Domicilio: C/ Alarcos, 1
(Ciudad Real)

Capital social: 3.066 euros.
Objeto social: Las actividades
relacionadas con autoescuelas
de conductores. Si la actividad
indicada estuviera reservada
por Ley a determinada catego-
ria de profesionales, debera re-
alizarse a través de persona
que ostente la titulacién reque-
rida, concretandose el objeto
social a la intermediacién o co-

ordinacién.

NO CORPORACION
SOLIS RUIZ S.L.
Domicilio: C/ Plaza Navarra,
10 (Argamasilla de Calatraba)
Capital social: 3.100 euros.
Objeto social: La explotacién
de toda clase de bares, restau-~

rantes, cafeterias, pubs, hote-

les y las actividades de hoste-
leria. Las actividades reserva-
das por la Ley a profesionales
con determinada titulacién no

pueden ser objeto de la socie-
dad, salvo que ésta realice esas
actividades a través de perso-
nas que ostenta.

ERCI

FERTILIZANTES LA SOLANA
Domicilio: C/Vicente Barrera,
1 (La Solana)

Capital social: 120.000 euros.
Objeto social: El comercio al por
mayor de cereales, simientes,
plantas, abonos, sustancias fer-
tilizantes, plaguicidas, animales
vivos y otros alimentos y mate-
rias primas destinadas a la ga-
naderia y la agricultura. Las ac-
tividades resefiadas podrdn
también ser desarrolladas de
modo indirecto, mediante la

participacién

FERRESOVISL.
Domicilio: C/ Alfonso XII
(Retuerta del Bullaque)
Capital social: 3.186 euros.
Objeto social: El comercio deri-
vado del ramo de la ferreteria y

menaje.

COMUNICACION Y MEDIOS

Domicilio: C/ Estacién 2,2°

T (Daimiel)

Capital social: 3.010 euros.
Objeto social: Todas las activi-
dades relacionadas con la fa-
bricacién, comercializacién,
venta,v ,aé?r%ﬁré?@ﬁf 'i’x'r'\porta-
cién y exportacidn por si o por
cuenta de terceros, de todo ti-
po de componentes electréni-
cos, electricos, electromecani-
cos e informaticos; asi como
equipos electrénicos, electro-
mecanicos e informatica.

TEXTIL

INDUSTRIAS MARBELTEX
Domicilio: Bataneros, 10
(Valdepeiias)

Capital social: 3.100 euros
Objeto social: La fabricacién y
comercializacién de productos
textiles, prendas de vestir y de-
portivas. Dicho objeto podra
ser desarrollado mediante la
participacién en otras socieda-
des con objeto idéntico o andlo-

go-

INMOBILIARIA

MONMARES S.A.
Domicilio: C/ Travesia
Estrella, 4
{Campo de Criptana)
Capital social: 10.000

millones dé pesetas.
Objeto social: La adquisicién de
terrenos, su urbanizacién, parce-
lacién, explotacién, administra-
cién y venta; la realizacién de to-

da clase de construcciones-y -

obras publicas y privadas, asi co-
mo la venta de bienes inmuebles
y su explotacién.

VINICOLA

BERNAL GARCIA CHICOTE
Domicilio: C/ San José, 10
(Pedro Muiioz)

Capital social: 600.000 ptas.
Objeto social: Elaboracién y
crianza de vinos, asi como la
comercializacién de los sub-
productos originados por di-
cha actividad. Compraventa,
arrendamiento y explotacién
de fincas rasticas y urbanas. Se
excluye expresamente el arren-
damiento financiero. Las acti-
vidades integrantes del objeto

social podran ser participes.

CUENCA

(No se han registrado cambios
en el ultimo Boletin del Registro
Mercantil consultado)

FRUCUENCAS.L.
Domicilio: Paseo de la Estacién,
27 bis ,2D
(Tarancén)

Capital social: 9.324,00 euros.
Objeto social: Comercio y mayo-
ristas de frutas, verduras y hor-

talizas.

MAQUINARIA _

NUEVO SIGLO
. AGRICOLA S.L.
IDotiticierClras de Madiid a2
Valencia km. 82
(Tarancén)
Capital social: 6.014,00 euros.
Objeto social: La venta de mia*
quinaria agricola e industrial.

TRANSPORTES

TRANSCABANERO
URGENTES SL
Domicilio: Miradores 15
(Peral, El)

Capital social: 6.012,00 euros.
Objeto Social: Transporte de via-
jeros, paqueteria y mercancias en

general. : : e

MARMOLES NUMAR S.L.
Domicilio: Artesanos, 30
"(Tarancén)

Capital: 3.060 euros
Objeto sociales: La venta de todo
tipo de materiales de construc-

cién.

AGROPECUARIO

VET-OVIS.
Domicilio: Silleria 4
(Uclés)

Capital social:3.600,00 euros.
Objeto social: La promocién, me-
jora y desarrollo de la ganaderia
y la prestacién de servicios vete-

rinarios.

HOSTELER{A

GRANEPALS.L.
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Domicilio: Ctra. N-III, Madrid-
Valencia, km. 220
(Graja de Iniesta)
Capital social: 3.606,00 euros.
Objeto social: La explotacién
en locales propios o arrenda-
dos de bares, bares musicales,
cafeterias, restaurantes, fondas
y hostales; asi como la presta-
cién de servicios de locutorio.

PARQUES

MASTERGREEN S.L.L.
Domicilio: La Fuente 10
(Villar de Olalla)

Capital suscrito: 510.000 pts.
Objeto social: La construccién y
mantenimiento de parques o jar-
dines y* campos deportivos en

suelo urbano.

| GUADALAJARA

NSTI IONES
HOSTELER{A
PALO DE ORO S.L.

Domicilio: C/ Mayor, n°9
(Alcocer)

Capital social: 3.006.00 euros
Objeto social: La explotacién de
establecimientos dedicados al
hospedaje, hostales, hoteles y ca-
sas mrales. El desarzolla de-acti-
vidades deportivas, especial-
mente las dedicadas a la equita-
cién en otras sociedades de obje-
to-social andlogo.

MUEBLES

IGOR GUADALAJARA S.L.
Domicilio: Calle Virgen del
Amparo, 48
(Alcocer)

Capital social: 18.033,00 euros

- Objeto social: El comercio al por

mayor, al menor e importacién
y exportacién de todo tipo de
muebles por cualquier medio
(tiendas tradicionales, venta
por catdlogo, comercio electré-
nico), tanto en territorio na-
cional como en el extranjero, asi
como actividades anejas a los
mismos, incluida su fabrica-
cién.

INMOBILIARIA

MURCIA INMOBILIARIA
SIGLO XXI
Domicilio: C/José de Juan, n® 98
(Guadalajara)

Capital social: 500.000 pts.
Objeto social: La actividad in-
mobiliaria en general, la pro-
mocién y construccién de todo
tipo de obras, piiblicas o priva-
das, por cuenta propia o ajena,
compraventa de inmuebles, ur-
banizacién y parcelac16n de te-
rrenos.

CONSTRUCCION

CRESMOVISA
CONSTRUCCIONES
Domicilio: C/ Moriscos, 7
(Pastrana)

Capital social: 3.010,00 euros
Objeto social: Construccién,
obras publicas, alquiler de ma-
quinaria, captaciones y conduc-
ciones de agua, canalizaciones
y en general, cualquier activi-
dad relacionada con las anterio-

res.

SERVICIOS

EXTREMOTO OFF ROAD S.L
Domicilio: C/ Hermanos Ros
Emperador, n°13
(Guadalajara)

Capital Social: 3.006,00 euros
Objeto Social: La venta y repa-
racién de motocicletas, auto-
méviles y bicicletas, asi como
sus accesorios, indumentaria y
piezas de repuesto. La venta
de teléfonos méviles y sus ac-
cesorios. La construccion,
montaje y reparacién de orde-

nadores y andlisis de progra-

mas informaticos.

H' TOLEDO
CONSTITUCIONES

‘uulJbAUﬁ['rﬂw‘nnﬁ e .,,,'

- CONSTRUCCION

PROMOCIONES
CHARCONSTRUY, SL.
Domicilio: P° de San Eugenio 14
(Toledo)

Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Promocién,
construccién y venta, por
cuenta propia o ajena, de toda
clase de edificaciones destina-
das a cualquier uso, ya sea in-
dustrial comercial, o a vivien-
das, asi como la realizacién de
toda clase de obras, piblicas y

.privadas y la urbanizacién,

parcelacion y venta de toda
clase de terrenos.

COLASA SANCO S.A.
Domicilio: Paseo de la Estaci6n,
n° 2, 8° (Talavera de la Reina)
Capital social: 10.000.000 ptas.
Objeto social: Instalacién,
montaje y compraventa de ma-
teriales de construccién y reali-
zaciéon de obras de construc-

cién en general.

SOLADOS Y ALICATADOS
HERMANOS LOZANO
Domicilio: General Moscardé,
56
(Miguel Esteban)
Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Solados, Alicata-
dos y pavimentos de todas cla-
ses y en cualquier tipo de obra.

SOLADOS Y ALICATADOS
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PERA'Y SANCHOS.L.
Domicilio: C/ Sn Anton 3
{Miguel Esteban) .
Lapital social: 3.0010,00 euros
Objeto social: Solados y Alica-
tados.

PIZARRAS NAVADERRI S.L.
Domicilio: Aldeanueva, 11
(La Nava de Ricomalillo)
Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Extraccién, ven-
ta y comercializacién de mate-
riales de construccién.

CREACIONES PAVON S.L.
Domicilio: C/ Loz, 8
(Borox) .
Capital social: 3.006 euros.
Objeto social: La fabricacién y
compraventa de porcelana de-
corativa.

CUBIERTAS GEL-LU S.L.
Domicilio: C/ Culebrina, 9
(Villatobas)

Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Construccién y
reparacién de viviendas y lo-

cales.

MULTISERVICIOS GARBA S.L.
Domicilio: C/. Alhambra, 6
(IHescas)

Capital social: 5.160 euros
Objeto social: La construccién
y reforma de todo tipo de edi-

L atae iy,

. flcacxones .

oAk AU hIUE HRITCTE )

ALIMENTACION

BODEGAS SOLMAYOR
Domicilio: Poligono Industnal
La Carbonera
(Noblejas)

Capital social: 3.600,00 euros
Objeto social: Comercializacién,
distribuciéon y venta de vinos,
mostos, licores, zumos, vinagre,
alcoholes y cualquiera de sus de-

rivados.

MADERA

MONTAJE Y CARPINTER{A
SAYMA SL.
Domicilio: Poligono Industrial

' Ardoz
(Illescas)

Capital social: 3.284,00 euros
Objeto social: La realizacién de
todo tipo de trabajos de carpinte-
ria de madera; la fabricacién de
todo tipo de mobiliario; la adqui-
sicién, venta y transmisién de to-
do tipo de terrenos y la construc-
¢ién, desarrollo, promocién y co-
mercializacién de toda clase de
edificios industriales, oficinas y
viviendas.

TRANSPORTE

TRANS CEDILLO
Domicilio: Conde de Cedillo, 24 1° B
(Cedillo del Condado)
Capital social: 3.006,06 euros
Objeto social: Transporte inter-
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nacional y nacional de mercanci-
as por carretera.

AGRICULTURA -

SERVICIOS ARRIERO
RODRIGUEZ SL.
Domicilio: C/ San Esteban, 2 - 2°B
(Talavera de la Reina)
Capital social: 100.400,00 euros
Objeto social: Servicios agrico-
las y ganaderos de todo tipo.
Explotaciones agropecuarias.
Compraventa y alquiler de fin-
cas risticas y urbanas. Se ex-
cluye expresamente el arren-

damiento financiero.

EXPLOTACIONES
AGRICOLAS ACEITUNAS,
CEREALES Y UVAS
Domicilio: C/ San Francisco,12
(Madridejos)

Capital social: 4.000,00 euros
Objeto social: Explotaciones
agricolas, elaboracién de vi-
nos, fabricacién en aceites, al-
macenamiento de cereales y
abonos, compraventa de fincas

rasticas y urbanas.

EL OLIVAR DEL RELOJ
Domicilio: Plaza de la
Constitucién, niimero 8
(Hormigos)

Capital social: 500.000 ptas.
Objeto social: La explota_c16n
Agtiddry e ‘pitnas” inmuebles
de caracter ristico y la comer-
cializacién de los productos
obtenidos de la misma. El hos-
pedaje rural, hosteleria, restau-
racién y actividades turisticas

de ocio rural y cultural.

PUERTAS

TECNOLOGIA DE VENTANAS
Domicilio: C/ Edison, n° 424.
Poligono Industrial Torrehierro
(Talavera de la Reina)
Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Fabricacién y co-
locacién de cercos, puertas y
ventanas de hierro, aluminio y
de material PVC. Promocién y
construccién de locales comer-
ciales, naves industriales y vi-
viendas. Compraventa y arren-
damiento de negocios y bienes
inmuebles, risticos y urbanos,
exceptuando los arrendamien-

tos financieros.

HOSTELERIA

HE-CAB & ALSAN SL.
Domicilio: Carretera de Sonseca
Navahermosa, km. 21
(Sonseca)

Capital social: 12.020,00 euros
Objeto social: Servicios de res-
taurantes, cafeteria, heladeria,
otros cafés y bares, bar catego-
ria especial, asi como la explo-
tacién de salones de baile, dis-
coteca, tablaos rocieros y todo
tipo de espectaculos ptiblicos.

Servicios de hospedaje en ho-
teles, hostales, pensiones y
moteles.

SERVICIOS

CIBERJUEGOS TARANCON
Domicilio: Doroteo Figueroa N°
6,2° D (Santa Cruz de la Zarza)

Capital social: 28.880 euros.
Objeto sacial: Clases de infor-
matica, venta de material in-
formatico, conexién a internet
y juegos en red.

LA RONDA JOSTALERIA S.L.
Domicilio: C/ San Clemente, 1
(Talavera de la Reina)
Capital social: 3.120 euros.
Objeto social: La actividad de

la hosteleria.

ELECTRICIDAD vb' Rl

ELECTRICIDAD LUIS
GUTIERRES E HIJOS S.L.
Domicilio: Calle la Ventana, 5
(Santa Olalla)

Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Instalaciones y
montajes eléctricos de alta y

- baja tensién; instalaciones y

montajes de climatizacién:

compraventa de material eléc-
trico y derivados: estudio, pro-
yectos y disefios de ingenieria
industrial.

P v S e

~ONFECCION

ANACO TELASS.L.
Domicilio: Avenida de José
Antonio, 16
(Ocafia)

Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Confeccién ‘de
articulos de tela y comercio de
los mismos al por menor y al

por mayor.

INMOBILIARIA

FINCAS CLASIFICADAS'S.L
Domicilio: C/ Empedrada, 27
(Lominchar)

Capital social: 3.006,00 euros
Objeto social: Contratacién,
gestién, proyeccién, construc-
cién y ejecucién de obra. Ges-
tién, administracién, adquisi-
cién, promocién, enajenacién,
arrendamiento (no financiero),
rehabilitacién, explotacién de
solares, pisos, locales, terrenos,

" conjuntos residenciales, urba-

nizaciones y bienes inmuebles.
CUERO

CURTIDOS Y ACABADOS DE
PIELES S.L.
Domicilio: Antigua Carretera de
Madrid-Toledo KM, 42.300
(Yuncos)

Capital social: 3.006,00 euros.
Objeto social: El curtido de to-
do tipo de pieles naturales, tin-
tado y acabado de las mismas.
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OPORTUNIDADES DE
NEGOCIO ( Para mds in-
formacion:

Nombre: Angeles Rio.
Direccion General de
Politica de la Pyme.

Cl Maria de Molina, n° 50
2¢ Planta

28006 Madrid

Tel./Fax:91 545 09 49
Nombre:

Pedro A. Morejon
Direccién Regional de Co-
mercio de Toledo .Calle
Alfonso X el Sabio, 1
45071 Toledo

Tfno: 925 28 53 90

*Bélgica

. REF-2334/01

Empresa belga especializa-
da en ingenieria de disefio
industrial busca acuerdos
comerciales relativos a las
licencias de sus "copy-
rights" (produccién-distri-
bucién) en los campos de:
sistemas especiales de
muebles modulares, pe-
quefios invernaderos de
polipropileno plegables,
sistemas de edificios mo-
dulares (geometria varia-
ble).
REF-1811/00

Joven empresa belga dedi-
cada a la distribucién de
equipamiento deportivo
nuevo y usado, desea ex-
pandir su actividad. La
empresa se ofrece como
distribuidora o represen-
tante para empresas ex-
tranjeras que quieran co-.
mercializar sus productos
en Bélgica. Podrian ser pro-
ductores de articulos de
gran calidad como: - servi-
cios y accesorios para el au-
tomévil; - electrénica para
comunicaciones y multi-
media; - proteccién medio-

| ElReino Unido instalard paneles solares en 100.000 hogares El ministro de Energia

| britdnico, Peter Hain, ha presentado un plan para la instalacién de paneles solares
en més de 100.000 hogares del Reino Unido. Con este programa, que supondra una

] inversién de 3 millones de libras esterlinas (unos 800 millones de pesetas), el Reino

ambiental y gesti6n de resi-
duos; - salud y belleza; -
tecnologia y equipamiento
para oficinas; - seguridad
privada y profesional.

*Gran Bretaiia

REF-2557/01

Empresa britdnica dedica-
da a la prestacién de servi-
cios de asesoria y forma-
cién para trabajos de sol-
dadura submarinos, ade-
mas de ofrecer submari-
nistas comerciales, asi co-
mo cursos de formacién
para la realizaci6n de tra-
bajos de soldadura bajo el
agua. La empresa también
fabrica electrodos e inte-
rruptores de seguridad pa-
ra control, asi como aga-
rradores de electrodos bajo
el agua. Busca agentes o
distribuidores para sus
productos, y estarfa intere-
sado en encontrar provee-
dores.

REF-2575/01

Empresa britdnica con una
buena posicién en el mer-
cado, dedicada al disefio y
fabricacién de una amplia

. gama de construcciones
portétiles de madera,iny,, .

cluido casas de juegos in-
fantiles, desea establecer
relaciones comerciales con
empresas y organizaciones
extranjeras dedicadas a la
venta de productos de
ocio para el jardin.

REF-2576/01

Empresa britinica de inge-
nierfa de precisién, dedica-
da al disefio y fabricacién
de una gama de herra-
mientas especiales y dis-
positivos "Reacher" profe-
sionales (estos dispositivos
estan disefiados para coger

objetos sin necesidad de
doblarlo, manejar materia-
les peligrosos, alcanzar zo-
nas sin peligro personal,
etc.). La empresa posee un
equipo de ingenieros muy
cualificados para disefiar
herramientas especiales
para fines especificos, y de
esta forma satisfacer nece-
sidades especificas de los
clientes. Los socios extran-
jeros deben tener experien-
cia en componentes de in-
genieria de precisién y que
estén bien relacionados en:
laboratorios, hospitales, in-
dustria de impresién, fa-
bricacién de papel, veteri-
naria, limpieza en seco,
jardinerfa, recogida de de-
sechos, etc.

REF-2577/01
Empresa brit4nica de bio-
tecnologia especializada
en la fabricacién y prepa-
racién de férmulas quimi-
cas para el cuidado de la
salud, farmacéuticas, ali-
mentacién para animales e
industria agricola. La em-
presa posee un equipo di-
namico de quimicos anali-
ticos que producen extrac-
tos de plantas, legumbres
<Y frutas, sin perder sus. ¢
propiedades. Desea am-
pliar sus actividades co-
merciales internacionales
estableciendo relaciones
comerciales con agentes y
distribuidores extranjeros,
interesados en productos
innovadores y que tengan
buenes contactos con las
industrias a las que van
destinadas estos productos
en sus paises.

REF-2578/01

Empresa franco-britdnica
de ingenieria con gran éxi-
to en los sectores de trata-

COMERCIO EXTERIOR

VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001

miento de aguas y difu-
sién de aire, y con expe-
riencia en la venta de tan-
ques de presién, y otros
equipos para las industrias
petrolifera o quimica, jun-
to con el suministro de
grandes secadores para la
industria alimenticia; de-
sea ampliar su actividad
comercial tanto en el Rei-
no Unido como en el con-
tinente europeo. La em-
presa esté interesada en
establecer relaciones co-
merciales con plantas de
procesamiento y fabrican-
tes de componentes o
equipamiento extranjeros,
que deseen vender sus
productos en el Reino Uni-
do o en Europa.

REF-2579/01

Empresa britanica de inge-
nierfa muy especializada
en el disefio y fabricacién
de sistemas de control hi-
draulico, desea establecer
relaciones comerciales in-
ternacionales con empre-
sas y organizaciones dedi-

" cadas a la venta de equi-

pamiento mecénico e inge-
nieria hidrdulica, y que es-
tén interesadas en trabajar

- a-COMUND EMpresa fgova-

dora. e

REF-2580/01

Empresa britdnica de lo-
gistica, especializada en la
entrega, almacenaje y car-
ga de mercancias, y en ser-
vicios de distribucién en
general, busca establecer
relaciones comerciales con
empresas y organizaciones
extranjeras dedicadas al
transporte de bienes, y que
esténEn interesadas en te-
ner un socio profesional en
el Reino Unido.

REF-2581/01

Innovadora empresa briti-
nica de electrénica, espe-
cializada en el disefio y fa-
bricacién de dispositivos
de imagen junto con siste-
mas de captura y almace-
naje de datos, busca esta-
blecer relaciones comercia-
les con otras firmas extran-
jeras del sector informati-

*CO.

REF-2582/01

Empresa britdnica con una
extensa red de ventas y
distribucién, busca am-
pliar su gama de produc-
tos con nuevos articulos,

-especialmente selecciona-

dos para entretenimiento
de adultos. Entre sus pro-

" ductos se encuentra: ropa

interior exdtica, prendas

~ de cuero y PVC, revistas,

videos, vibradores, muiie-
cas de tamafio natural y
otros productos del sector.
Es una empresa que dis-
fruta de muy buena repu-
tacién, y todos sus produc-
tos cumplen con los méxi-
mos estandares de calidad.

REF-2376/01

Empresa familiar britdnica
especializada en articulos
de regalo ha establecido;, :
un eficaz sistema de distri-
bucién para suministrar a
los minoristas una amplia
seleccién de regalos, que
pueden entregarse en cual-
quier parte del mundo. Un
nuevo sitio de Internet
permite a los clientes reali-
zar pedidos "on-line", que
permite al cliente saber en
todo momento el estado
de progreso de su pedido.
Busca socios extranjero de-
dicados a regalos de em-
presa que deseen incluir
en su gama articulos de re-

galo britdnicos de gran ca-
lidad.

REF-2381/01

Empresa britidnica muy es-
pecidlizada en el disefio,
instalacién, monitorizacién
a distancia y gestién de
sistemas de vigilancia de
CCTV de seguridad total,
con alarmas activadas 24
horas, que proporciona un
control a distancia de edi-
ficios, almacenes y equipa-
miento con total eficacia y
a coste asequible. La em-
presa disfruta de muy
buena reputacién, y su
principal preocupacion es
la calidad y la satisfaccién
del cliente. Ahora, busca
socios extranjeros que ya
operen en el sector y que
estén interesados en siste-
mas modernos de vigilan-
cia, llevados a cabo por
personal cualificado, para
garantizar el cuidado y la
satisfaccion del cliente en
todo momento.

REF-2382/01

Empresa britdnica dedica-
da al disefio de una exces
lente gama de muebles de
jardin, fabricados aten-
diendo a los més elevados
Téreles,dg cakidad porcam-
pleados que utilizan ma-
deras de la mejor calidad
de todo el mundo, busca
agentes comerciales ex- =
tranjeros o distribuidergs
de Centros para el jardin y
establecimientos similares
de venta al detalle, donde
se venden muebles de jar-
din de calidad y equipa-
miento de ocio. Las expor-
taciones estan creciendo y
la empresa busca agentes
y distribuidores para con-
tinuar con este programa
de desarrollo comercial.

PO
PR SURPAEY

Unido pretende igualar a Alemania y Japén en el uso de energias altemativas.

Adems de los motivos medioambientales, se espera que esta medida ayude a la cre-
acién de nuevos puestos de trabajo. A principios de afio, el primer ministro, Tony
Blair, ofrecié-el apoyo econémico del Gobierno al fomento.del uso de energias re-
novables como la solar, e6lica, biomasa y el aprovechamiento de las corrientes y olas
marinas. Por otro lado, ITP ha conseguido un contrato en exclusiva con Rolls Roy-

ce cercano al billén de pesetas Industria de Turbo Propulsores (ITP) ha logradouno |

de los contratos mis importantes de la historia empresarial del Pais Vasco. El.grupo
aerondutico vasco ha suscrito un acuerdo por el cual se convertir,, durante los préxi-
mos 30 afios, en el suministrador en exclusiva de Rolls Royce.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 29/6/2001.

Reino Unido pide més incentivos al comercio mundial. El ministro de Finanzas
britinico, Gordon Brown, pidi6 el pasado 24 de abril ante responsables econé-
micos y comerciales de 60 paises que no se frene el comercio mundial, a pesar de
1a mala situacién provocada por la recesién estadounidense. Brown solicité que
se a'nen esfuerzos para liberalizar el comercio internacional. "Ahora que el cre-
cimiento mundial esti decreciendo, no es el momento de frenar la cooperacién
econémica global, o perder fe en su eficacia, ni tampoco para anclarse en el pro-
teccionismo, sino para una mayor cooperacién global”, explicé Brown. El minis-
tro sefialé que la 1ltima ronda comercial mundial supuso un incremento del vo-
lumen de negocios en todo el planeta de 200.000 millones de délares (37,76 bi-
llones de pesetas). Una nueva ronda liberalizadora duplicaria esa cantidad, ase-
gur6 Brown. "Europa representa el 16% del comercio mundial, m's que EEUU",
aseguré Brown. "Tenemos que utilizar esa posicién de fortaleza para pedirla ex-

tensién del comercio", afiadié.
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A continuacién, se resu-
men las novedades legis-
lativas y los decretos mds
importantes publicados
en el Boletin Oficial del
Estado con incidencia en
el dmbito econémico y
empresarial.

M MINISTERIO DE LA
PRESIDENCIA

* Correccién de erratas
del texto del Real Decre-
to 374/2001, de 6 de abril,
sobre la proteccion de la
salud y.seguridad de los
trabajadores contra los
riesgos relacionados con
los agentes quimicos du-
rante el trabajo.

BOE 22 de junio de 2001.

* Real Decreto 614/2001,
de 8 de junio, sobre dis-
posiciones minimas para
la proteccién de la salud y
seguridad de los trabaja-
dores frente al riesgo eléc-
trico.

BOE- 21 de junit dé 2001.

B MINISTERIO DE CIENCIA
Y TECNOLOGIA

* Orden de 11 de junio de
2001 por la que se estable-
cen las bases y se hace pti-
blica la convocatoria de
concesién de ayudas para
la realizacién de acciones
especiales en el marco de
algunos programas na-
cionales del Plan Na-
cional de Investigacién
Cientifica, Desarrollo e In-
- novacién  Tecnolégica
2000-2003, entre otras:
Participaciéon en progra-
mas internacionales, crea-
cién de redes temdticas,
organizacién de congre-
s0s, seminarios y jorna-
das, difusién de la ciencia
y la tecnologfa, incluida
la semana de la ciencia y
la tecnologia, estudios del
sistema de ciencia-tecno-
logiaempresa y acciones
de politica cientifico-tec-
nolégica.

BOE 22 de junio de 2001.

* Resolucién de 12 de ju-
nio de 2001, de la Secreta-
ria de Estado de Politica
Cientifica y Tecnolégica,
por la que se efectiia la
convocatoria para el afio
2001 para la concesién de
ayudas por realizacién de

; acciones especiales y de :
i actuaciones favorecedo-
| ras de la participacién en |
: el Programa Marco de la
i Comunidad
dentro del Programa de :
| Fomento de la Investiga- |
! cién Técnica (PROFIT).
i BOE 22 de junio de 2001.

* Resolucién de 23 de
i mayo de 2001, de la Direc-
! cién General de Politica
i Tecnolégica, por la que
{ someten a informacién
! publica los proyectos de |
! norma UNE que AENOR
i tiene en tramitacién co-
i rrespondientes al mes de
! abril de 2001. :
i BOE 22 de junio de 2001.

i Tecnolégica, por la que se
{ publica la relacién de nor-
: mas UNE aprobadas por |
i AENOR durante el mes
 de abril de 2001. :
i BOE 22 de junio de 2001.

* Resolucién de 23 de
{ mayo de 2001, de la Direc-
: cién General de Politica |
! Tecnoldgica, por la que se |
: publica la relacién de nor-
! mas europeas que han si-
{ do ratificadas durante el
mes de abril de 2001 como |
{ normas espafiolas.

i BOE 22 de junio de 2001.

* Resolucién de 23 de
{ mayo de 2001, de la Direc-
. ci6n General de Politica :
! Tecnolégica, por la que se :
! publica la relacién de nor-
i mas UNE anuladas du-
! rante el mes de abril de
© 2001.

. BOE 22 de junio de 2001.

| B MINISTERIO DE DEFENSA |
: * Resoluci6n de la Direc-
! ci6n de Infraestructura :
! por la que se anuncia su- :
! basta, por procedimiento |
abierto, para la adjudica- :

cién del contrato de obras
para proyecto de rehabili-

i tacién de aseos edificio

nimero 7, Academia de
Infanteria, Toledo.
BOE 22 de junio de 2001.

; W MINISTERIO DE INTE-
! RIOR

* Resolucién de la Direc- :
i cién General de Institu-
i ciones Penitenciarias, de
12 de junio de 2001, porla

que se anuncia subasta
publica para la adjudica-
cién del contrato de sumi-
nistro de material impre-

i so0 para los Centros Peni-
tenciarios dependientes |

de Instituciones Peniten-

Europea,

! condiciones de identifica-
! cién de los alimentos des-
i tinados a usos médicos :
. especiales susceptibles de

de la Direccién General :

ciarias.
BOE 22 de jynio de 2001.

B MINISTERIO DE
Economia

* Resolucién de la Direc-
ci6n General de Politicas !
Sectoriales por la que se :
comunica la iniciacién de i
expediente de incumpli-
miento de incentivos re- |
gionales.

BOE 22 de junio de 2001.

B COMUNIDAD DE CASTI-
LLA-LA MANCHA

* Ley 1/2001, de 5 de :

abril, por la que se crea y

Castilla-La Mancha.
BOE 21 de junio de 2001.
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Semanalmente, se edita un
resumen con algunas de las

i principales normas y reso-

luciones de la Administra-

{ cién autonémica que han
! sido publicadas en el Dia-
i rio Oficial de la Junta de
{ Castilla-La Mancha.

B CONSEJER{A DE

{ ADMINISTRACIONES
¢ regula el Consejo de For- :
5 { macién Profesional de i
i * Resolucién de 23 de
© mayo de 2001, de la Direc-
! cién General de Politica

PUBLICAS
* Juego. Resolucién de 05-

i Comunidades de Castilla-

* Ley 2/2001, de 5 de i

dinario por importe de
3.606.000 euros

me Bovina.
BOE 21 de junio de 2001.

gastos :

i La Mancha en Toledo, por
abril, de crédito extraor- ;

la que se acuerda la incoa-

nes de explotacién y boleti-
nes de situacién de maqui-

i nas de juego, correspon-

dientes a empresas no ins-
critas en el Registro de Em-

i presas Relacionadas con
i las Mdquinas Recreativas y

! de Azar.

* Ley 3/2001, de 26-de |
abril, de Creacién del Co-
legio Profesional de Fisio-
! terapeutas de Castilla-La
: Mancha.

BOE 21 de junio de 2001.

D.O.CM. 22 de junio de
2001.

* Transparencia y Control
i de Intereses. Acuerdo de
{ 12-06-2001, del Consejo de

i Gobierno, por el que se or-

i *Ley 6/2001, de 24 de ma- '

yo, de modificacién de la

Ley 3/2000, de 26 de ma- :
yo, de Creacién del Ente !
Piblico de Radio-Televi- :
sién de Castilla-La Man- |
i cha.

: BOE 21 de junio de 2001.

W MINISTERIO DE
SANIDAD Y CONSUMO
* Orden de 11 de junio de

de 2000 por la que se fijan

financiacién por el Siste-

ma Nacional de Salud.
BOE 22 de junio de 2001.

dena la publicacién de las

¢ declaraciones de bienes,
actividades.

| M CONSEJERIA DE

i AGRICULTURA Y MEDIO

i AMBIENTE

i * Resolucion de 28-05-
{ 2001, de la Delegacion de
i la Consejeria de Agricultu- |
i ra y Medio Ambiente de

rentas y
D.O.CM. 22 de junio de
2001.

B CONSEJERIA DE

{ EpucacioN Y CULTURA

i *Ayudasy Subvenciones.
i Correccién de errores a la
! Resolucién de 18-04-2001, | Cuenca, por la que se
i de la Direccién General de ;
2001 por la que se modifi- | Bienes y Actividades Cul-
ca la de 15 de diciembre !

turales, por la que se hace

i publica la relacién de ayu-
i das adjudicadas por las

Delegaciones Provinciales
de Cultura, en virtud de la
Orden de 26-12-00, de ayu-

: das para la Investigacién y :
i Difusién del Patrimonio :
! Histérico de Castilla-La

Mancha

B MINISTERIO DE EDUCA-
CION, CULTURA Y DEPORTE

la que se convocan sub-

venciones a entes de pro- :

mocién deportiva para
2001.
BOE 22 de junio de 2001.

* Ayudas y Subvenciones.
Resolucién de 07-06-2001,

i proyectos de Innovacién e
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: Investigacién Educativa de

Doc

acuerdo con lo establecido
por la Orden de 26-02-
2001.
D.0O.CM.22 de junio de
2001.

Il CONSEJERIA DE OBRAS

i PUBLICAS

! * Expropiacién Forzosa.
Acuerdo de 12-06-2001, del
: Consejo de Gobierno, por
el que se declara de urgen-
! cia la ocupacién de los bie-
: nes y derechos afectados
: de expropiacién forzosa
! por las obras comprendi-
: das en el proyecto acondi-
! cionamiento de la carretera
{ CM-3201. Tramo: Intersec-
! cién N-II (Minglanilla) -
{ LP. de Albacete, incluso va-
i 06-2001, de la Delegacién :

i riantes del Herrumblar y
i Provincial de la Junta de

¢ Villarta (Cuenca), expe- :
! diente: CN-CU-00-122.
 D.O.CM. 22 de junio de
{ 2001.

! cién de procedimiento de :

! revocacién de autorizacio-
i (599.987.916 pesetas) para :
! atender los
! necesarios del Plan coor-
: dinado de lucha contra la :
Encefalopatia Espongifor- !

i M CONSEJER{A DE INDUSTRIA Y
! TRABAJO _

P Expropiacién Forzosa.
{ Resolucién de 23-05-2001, :
i de la Delegaciéon Provin-
! cial de la Consejeria de In-
. dustria y Trabajo de Alba-
: cete, por la que se convoca
! el levantamiento de actas
| previas a la ocupacién de i
! determinadas fincas afec-
! tadas por el proyecto de
! instalaciones de la
! LAM.T. 20 kv. Derivacién
: Yesos Maxim. expte. N°.

: 02211000280. .
: D.O.CM. 22 de junio de

: 2001

i anuncia la licitacion por el
! sistema de concurso publi-
! co (procedimiento abierto)
{ para la contratacion de la
i obra Amojonamiento del
Monte de U.P. n° 262, t.m.
! de Barajas de
! D.O.CM. 22 de junio de : la licitacién, mediante con-
: ! curso,
! abjerto, para la redaccién
{ del proyecto bésico y de
ejecucién, redaccién del es-
! tudio de seguridad y sa-
! lud, direccién de ejecucién
! delas obras y coordinacién
! en materia de seguridad y

Melo.

2001.

! * Plagas. Orden de 29-05-
. . { 2001, de la Consejeria de
i DO.CM. 22 de junio de i
2001,
* Resolucién de 27 de i
i abril de 2001, del Consejo :
Superior de Deportes, por :
i de la Direccién General de
Coordinacién y Politica |
i Educativa por la que se
i conceden ayudas econémi-
{ cas para el desarrollo de

i Agricultura y Medio Am-
i biente, por la que se aprue-
i ban las campaiias fitosani-

! tarias para el 2001. :
{ D.O.CM. 19 de junio de
i 2001.

i * Medio Ambiente. Reso-
! lucién de 23-05-2001, de la
! Direccién General de Cali-
dad Ambiental, sobre la

i Declaracién de Impacto
{ Ambiental del Programa
i de Actuacién Urbanistica
i El Pocito. Sector 4 de las
NNSS de Yeles, cuyo pro-
i motor es Urbanizacién
! Parquijote S.A., en Yeles
! (Toledo).

{ D.O.C.M.19 de junio de
{ 2001.

{ * Medio Ambiente. Reso-
! lucién de 01-06-2001, de-
{ Declaracién de Impacto
: Ambiental del proyecto
{ denominado Construccién
de granja para 520 cerdas y
 recria, cuyo promotor es D.
! Francisco Nuriez Tendero,
! en el término municipal de
i Albacete.

! D.O.CM. 19 de junio de
£ 2001. '

{ * Medio Ambiente. Reso-
 lucién por la que se ordena
! la publicacién del anuncio
. sobre apertura del plazo de
! informacién publica del
! Estudio de Impacto Am-
! biental del proyecto deno-
i minado Explotacién de la
¢ gravera EMAC y Planta de
{ Tratamiento, en La Puebla
i de Montalbén (Toledo).

{ D.O.CM. 19 de junio de
{ 2001.

i M ADMINISTRACION LOCAL

i * Ayuntamiento de Cuen-
{ ca. Anuncio de 29-05-2001,
! del
Cuenca, sobre exposicién
! puiblica de la Alternativa
! Técnica presentada por
{ Promociones
! S.A., correspondiente. al
i Area A-1 Universidad
! (UA-2) vigente PGOU de
i Cuenca.

! D.O.CM.22 de junio de
{ 2001. S

Ayuntamiento de

Gonzilez,

RELERAL

{ M EMPRESA DE GESTION E

! INFRAESTRUCTURAS DE

{ CasTILLA-LA MANCHA

i * Anuncio de 08-06-2001,
i de la Empresa Ptblica
! Gestién de Infraestruc-
i turas de Castilla-La Man-
! cha, S.A., por el que se ha-
i ce publico el resultado de

_procedimiento

{ salud, tanto en fase de pro-
! yecto como de ejecucion,
! para la construccién de un
{ Centro de Instalacién de
{ Empresas II en Toledo.

i D.O.CM. 19 de junio de
{ 2001.
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Apromicu encarga un plan
estratégico para el sector del mimbre

CESAR ARMUNA
Cuenca

La Asociacién Profesional de
Productores de Mimbre de
Cuenca "APROMICU" ha en-
cargado a la consultora
"Florida Universitaria”, de
Valencia, la realizacién de un
plan estratégico para el sector
del mimbre, con el fin de ana-
lizar la situacién y el desarro-
llo organizativo que tienen
que desarrollar el sector mim-
brero de la provincia con-
quense, que aglutina més del
80% de la produccién na-
cional, que genera unos ingre-
sos a los productores de 350
millones de pesetas al afio.

El plan estratégico enmar-
card las decisiones empresa-
riales que tendrd que tomar
APROMICU en el plazo de
tres afios y definira la orienta-
cién que tiene que tomar la
asociacién para que sea capaz
de dar una respuesta al mer-
cado, recoger toda la produc-
cién de sus asociados y co-
mercializarla, seglin explicaba
el director de la consultoria
"Florida Universitaria”, José
Portilla. '

En este sentido, Portilla se-
fialaba que el plan estratégico
parte de la consideracién de
que es paraddjico que en una
provingia en la que se produ-
ce méas del 80% de la materia
prima no se haya desarrolla-
do ninguna otra actividad

Cuenca concentra el 80% de la produccion nacional de
mimbre verde, con cerca de diez millones de kilos

complementaria 0 ninguna
otra actividad alternativa a la
del cultivo estricto del pro-
ducto. De esta forma, de la ca-
dena de valor del producto
desde que se cultiva hasta que
llega al productor final, los
productores de Cueca sola-
mente se quedan entre un 10
y un 20%, segn las estima-
ciones que se han realizado.
Partiendo de esta premisa,
el plan tiene como primer ob-
jetivo identificar la situacién
de produccién, los producto-
res, cémo funcionan o cémo

trabajan, asi cofrio analizar-la- ’

estructura productiva, las va-
riedades del producto y los
criterios de calidad, porque
segun Portilla, la elaboracién
de un plan estratégico consis-
te bdsicamente en la realiza-
cién de dos grandes andlisis:
de los miembros de la aso-
ciacién y del entorno.

En este contexto, el plan
deberd identificar los usos de
la produccién y los productos
competitivos (en competencia
vertical y horizontal), asi co-
mo los paises productores de
los mismos productos simila-
res (con cantidades, practicas
de dumping, etc) y las alter-
nativas que puedan permitir
dar valor afiadido al producto

ok -

Los productores sélo se quedan con el 20% del valor del mimbre, desde su cultivo hasta su venta.

en la zona de produccién, pa-
raavanzar en la cadena de va-
lor. Asimismo, el plan analiza-
rd la forma actual de comer-
cializacién y quien la controla
y maneja.

Estrategias

Una vez identificados y
analizados estos factores, el
plan tendré que establecer es-
trategias de comercializacién
conjunta concentrando la
oferta; de transformacién con-
junta que permita incremen-
tar el valor de la produccién

en diferentes niveles de valor
afadido y de mejora del siste-
ma productivo.

Igualmente, deberd esta-
blecer la forma de organiza-
cidn necesaria para poder de-
sarrollar la estrategias plante-
adas, que pasa por crear una
organizacion comercial con-
junta, una organizacién en la
transformacién en las diferen-
tes etapas del producto (como
pelado, seleccién de calida-

des, etc) y en la organizacién

de grupos de transformado-
res que den valor al mimbre
como producto final.

APAG cerro el ultimo ejercicio con un
beneficio de tres millones de pesetas

J. M. MIRANDA
Guadalajara

La Asamblea de la Asociacién
Provincial de Agricultores y
Ganaderos (APAG) de Gua-
dalajara ha aprobado estos di-
as la cuenta de resultados del
pasado afio, que se cerraba
con un superavit de 3.044.442
pesetas dato que ha sido valo-
rado de manera muy positiva
por su presidente, Antonio
Zahonero.

Apag-Asaja y su sociedad

comercializadora SAT "Coa-
gral 6061" celebraran sus res-
pectivas asambleas anuales
en las que ademéds de las
cuentas se daba el visto bueno
a sumemoria de actividades.
El presidente de APAG ha
reconocido que el afio 2000
habia sido duro para el sector,
que habia tenido una pérdida
de la renta y del poder adqui-
sitivo, motivada entre otras
razones, por la subida del ga-
s6leo y de los fertilizantes, y

por la bajada de los precios.
Segiin Zahonero, la crisis
de las "vacas locas" y ahora la
peste porcina también son
motivos de preocupacién pa-
ra el sector. Uno de los retos
que se ha marcado la aso-
ciacién es el de mejorar la Se-
guridad Social Agraria, y con-
seguir una jubilacién digna
para los profesionales de la
agricultura, algo que segin
zahonero se estd negociando
pero que es necesario de cara
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» a un futuro que se presenta

complicado.

Uno de los retos de futuro
de la asociacién es el de po-
tenciar el departamento de
formacién, que este afio com-
prendi6 unos 40 cursos y nu-
merosas jomadas y reuniones
informativas.

También ha crecido el ni-
mero de socios de la aso-
ciacién, con 52 nuevas altas
en el 2000, alcanzando los
4554. '

al afio.

El 85% de los
contratos

| aprobados para la
: destilacién de crisis

son de la region

REDACCION

C-LM

Las bodegas y coopera-
i tivas a las que el Minis-
i terio de Agricultura ha

autorizado la destila-
cién de crisis podran en-

i tregar vino hasta el pro-
i ximo 31 de agosto. El to-
i tal de contratos autori-
i zados para la destila-
i cién de crisis de vino de

mesa asciende a 425 en
el conjunto del territorio
nacional, de los que 289
pertenecen a la comuni-
dad auténoma de Casti-
lla-La Mancha. Asimis-
mo, de los 2.312.831
hectélitros autorizados
en Espafia, 1.897.579 co-
rresponden a. la .regidn

i castellano-manchega, es
decir, el 85% del total.

El mimbre es un cultivo |
eminentemente social que en
la provincia de Cuenca tiene
una superficie de en tormo a |
las 660 hectdreas, con una pro-
duccién de en torno a 10 mi- |
llones de kilos de mimbre ver- |
de, que representa mis del !
80% del total nacional. El cul-
tivo se encuentra implantado '
fundamentalmente en La :
Alcarria y en las vegas de las
comarcas de la Serrania Alta y
de la Serrania Media y genera '
un produccién bruta superior
a los 350 millones de pesetas '
i tros.

Extremadura es la se-
gunda comunidad auté-
noma en namero de
contratos  autorizados
(30), asi como en hect6-
litros (125.754). Después
le siguen la Comunidad
Valenciana, con 26 con-
tratos y 79.280 hectdli-
tros; Madrid, con 18
contratos y 45.404 hect6-
litros; Castilla y Ledn,
con 13 contratos y
28.281 hectélitros y An-
dalucia, con 12 contra-

tos y 53.849,88 hectdli-

APAG tiene su sede en Guadalajara.
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Monica MoRENO
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La decisién adoptada por
el Consejo de Ministros
de Agricultura de la
Unién Europea de pro-
rrogar hasta el afio 2003
la OCM del aceite de
oliva no ha sentado
demasiado bien a las
organizaciones agrarias
de Castilla-La Mancha,
ya que todas ellas coinci-
den en que este sistema
beneficia a las grandes
explotaciones olivareras
y en la regién hay un alto
porcentaje de olivar de
baja produccién. Asimis-

AGRICULTURA
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La OCM del aceite ha provocado

pérdidas de 3.500 millones por aiio -

Las organizaciones agrarias de la region consideran que la prorroga de
este sistema perjudica al olivar de pequeria produccion

que nos beneficien”,
sefalé el director general
de Produccién Agraria,
Javier Garcia.

Seglin el secretario

regional de Coag-Inicia-

mo tanto tiva Rural,
la Unién @ Antonio
de Peque- v e e Castellanos,
nos Agri- Coagflmczatwa la actual
cultores Ruraldefiende que ocM  del
i [i) PmA c: en lapr nd M Z;ievi::eha p:::
Asaja y Se tenga em ,Cuenta vocado cada
coac- laproduccionyla asno, desde
Iniciativa superﬁae que se apro-
Rural han bé en el ano
senalado a 1998, unas

este medio que si no se
articulan pronto medidas
“el olivar pequefio estd
condenado a su desapa-
ricién”.

Tanto las organizacio-
fies ‘agravias d¢ 14 ¥68156h
como el director general
de produccién agraria,
Javier Garcia, son parti-
darias de que se vuelva
al sistema de interven-
cion  de
precios, ya

@

pérdidas superiores a los
3.500 millones de pesetas
para Castilla-La Mancha.

Asimismo desde que
entré en vigor la OCM
del aceite en el afe 1998-,-
los precios del aceite de
oliva en los mercados de
origen han caido por
encima del 30%, lo que
ha supuesto una fuerte
pérdida de rentas para
los olivareros
agravada ‘por
las penaliza-
ciones de las

ayudas.

El secretario

regional de
UPA, Crist6-

bal Torres,

considera que
los tres arios

que desde . .

que se IJPA COTlSldeTa
suprimié  que los tres anos
los precios 7 «
estin muy de pnzrroga ssm
ajustados _tres afos de ruina
para el para los
agricultor. 7
Desde . Droductores
hace unos

dos afios los precios ron-
dan las.300 pesetas/kilo.
“Son precios muy ajusta-
dos para que el agricul-
turor siga produciendo
pero para que sea renta-
ble tendia que cobrarse a
unas 450 pesetas/kilo”,
indica el responsable del
aceite de Coag-lniciativa
, *Castilla-La
Mancha, Francisco
Redondo.

“Es necesario que se
establezca algtn sistema
que regule los precios. La
desaparicion del sistema
de intervencién fue muy
negativa para Castilla-La
- Mancha. Es preciso que
en esta prérroga se estu-
dien nuevos mecanismos

de prérroga
de la OCM “son tres afios
de ruina para los produc-

En Castxlla-La Mancha hay una prodmoa -de-unas 50.000'toneladas de aceite.

AR
tores de la regiéon. El
pequefio olivar
deséparecer por agota-
miento. Por esta razon

va a

vamos a lanzar una pro-
puesta de trabajo a las

‘cooperativas de la regién

que ayude a mejorar esta
situacién que cada vez
estd peor”.

Coag;Iniciativa Rural
defiende que en la préxi-
ma OCM se tenga en
cuenta la produccién y la
superficie a la hora de
conceder subvenciones,
que en la actualidad se
concede en funcién del
kilo de aceite .

“Con el sistema mixto

se favoreceria tanto a las
grandes explotaciones
que hay en Toledo y en
Ciudad Real, fundamen-
talmente y a las explota-
ciones de Cuenca y Gua-
dalajara”, manifiesta
Francisco Redondo.
Asaja también ha indi-
cado que es preciso que
se articule una discrimi-

nacién  positiva que
beneficie al olivar de baja
produccién.

En Castilla-La Mancha
hay mas de 335.000 hec-
tireas de olivar, con una
produccién de aproxima-
damente 50.000 tonela-
das de aceite. Espafia

Un momento idoneo para realizar un estudio exhaustivo de como
esta el sector olivarero en la Union Europea

tiene autorizadas para
poder recibir subvencio-
nes 750.000 toneladas y
en la campana pasada se
sobrepasaron el 1.000.000
de toneladas por los que
las comunidades produc-
toras de aceite, funda-
mentalmente Andalucia
y Castilla-La Mancha,
estan penalizadas.

“La regioén a pesar de
haber tenido poca pro-
duccién esta campafia no
estd recibiendo subven-
ciones, ya que en.Anda-
lucia se sobrepasaron”,
consideré el secretario
regional de Asaja, José
M Fresneda.

)Aunque para Castilla-La Mancha la prémoga de la OCM del
aceite de oliva no le resulta beneficiosa para este sector, a nivel
nacional las organizaciones agrarias, excepto UPA, aprueban la
decisién de la Unién Europea. Asi la Asociacién Nacional de Pro-
ductores Agrolimentarios Proagro y Asaja se muestran favorable
con esta decisién, pues en este tiempo se deberén realizar estu-
dios exhaustivos que sirvan para presentar documentalmente las
iconclusiones de c6mo est el sector del aceite de oliva y de la acei-
tuna de mesa en la UE y cuiles son sus potenciales reales de pro-
duccién. Para Asaja, la OCM que estard’en vigor estos tres afios
tiene la estrategia de calidad como pilar basico para fomentar y
vertebrar el sector y para prepararlo de cara a una futura reforma
en profundidad, lo cual es bien acogido por la organizacién, ya
que esta fue una de las principales reivindicaciones de Asaja.

En cuanto a la denominacién de la actual categonjz
“aceite oliva”, en la que deberin incluirse obligatoria
mente la composicién del aceite refinado y aceite virgen,
sin ser plenamente satisfactoria para el sector, Asaja cree
que es la solucién menos mala mientras se encuentra defi
nitivamente un calificativo apropiado que impida confu-
siones como las que se estin dando.
UPA acusa al ministro de agricultura, Miguel Aria:

siempre hay
situaciones
en las que
pagamos jus-
tos por peca- §
dores, yen la

OCM del aceite de oliva nos
estd pasando. Castilla-La
Mancha estd siendo perjudi-
cada por el actual sistema;
pues segiin las organizacio-
nes agrarias beneficia a las
grandes explotaciones, en
perjuicio del olivar pequefio.
En un momento en ¢l que se
et len pleiid “Procéso de
reconversion y en el que los
precios no estdn dando ren-
tabilidad: al agncultor, que

cada vez se desanima més.

Sin que decir de Ias penaliza-
ciones. Produces poco y
encima “multa”, Asi no son
muichds los que se animan a
cultivar olivar, a pesar de
:que las subvericiones pare-
cen suculentas {(digo parecen
porque Iuego en realidad no
lo son tanto) y encima con
este panorama europeo la
Situacion se agravm Parece
qué d@de 14 Unidn Eiirdﬁéé’J
5610 se piensa en los grandes,
¥ los pequefios, aunque son
muchos no siempre tienen Ia
voz cantante, y por lo tanto

menos apoyo. Y puedodejar
apartado la postura del]
Mapa, otra’ vez desconcer-
tante y a mi parecer absurda.
La razén que ha dado el
ministro de Agricultura,
Miguel Arias Cafiete de que
con la prormoga se realizardn

cer la situacidn del olivar

Cafiete, de defender los intereses de las grandes explota
ciones agrarias por aceptar la prérroga, en detrimento de
80% del sector nacional. Para la Unién de Pequeiios Agri
cultores el actual sistema de ayudas ha supuesto par
Espafia el hundimiento de los precios para los producto

res.

espanol no es nada buena.
Las cosas no slempre sé solu-
cionan con estudios, sino con
medidas eficaces, y mientras
hacen los trabajos los
pequerios  agricultores se
desaniman. Este sefior ter-
mind mal el afio 2000 y no
sabemos, si sigue por estos
derroteros, si acabard el afio
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2001, Va de mal en peor.

estudios que permitan cono-| -
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ALICIA SANCHEZ
C-LM

El Proyecto IDEA (Iden-
tificacion Electrénica de
Animales de Abasto)
cuenta en Castilla-La
Mancha con més de
22.000 animales identifi-
cados a través de micro-
chips, que permiten un
control  definitivo del
animal, desde el naci-
miento del mismo (con
informaciéon  genética)
hasta el punto de venta
en los establecimientos
correspondientes.

El objetivo de dicho
proyecto es la demostra-
cién a gran escala de la
viabilidad .de los para-
metros de implementa-
cién de un sistema tnico
y homogeneizado de
identificacién electrénica

en el ganado de 1a Uni6n

Europea.

La financiacién de este
proyecto piloto, en el que
participan un total de 15
ganaderias de ganado
ovino de la regién, ads-
critas a la asociacién
Agrama, corre a cargo de
la Comisién Europea, en
un 60% y en un 40% el
Ministerio de Agricultu-
ra, Pesca y Alimentacién.
El coste total del proyec-
to a nivel nacional supe-
ra les' 600 millones de
pesetds..'En Castilla-La
Mancha, donde se ha
puesto en marcha un
10% del total de los bolos
destinados a ovinas, el

GANADERiA

VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001

El coste de los bolos intrareticulares es de 600 pesetas en el
mercado y requieren para su control un equipo informdtico

presupuesto se descono-
ce, aunque dichos bolos,
fuera de la financiacién
administrativa, estin a
disposicién de los gana-
deros por un coste de 600
pesetas en el mercado.
Segtin sefialaba el geren-
te de Agrama a Economia
y Empresas de Castilla-La
Mancha, el coste inicial
de 600 pesetas por ani-
mal, se va incrementin-
dose cuando el ganadero
tiene que poner en su
ganaderia un software
informético, asi como el
coste del control .y man-
tenimiento del mismo.
En esta experiencia

i

i

AN A RN gy
piloto participan un total

de 22.000 animales de la
regién, en su mayoria de
ganado ovino de raza

@@
La Comunidad
cuenta con 15
explotaciones
pilotos que estan
llevando a cabo la
experienci

selecta. A nivel nacional
participan un total de
245.000 animales

3

J'Q vk

bovinos y 18.369 capri-
nos). _

Otras alternativas al
bolo intrareticular son
los crotales o inyectables
(que se utiliza en perros),
aunque son los bolos los
que disfrutan de mayor
presencia en Castilla-La
Mancha.

Para llevar a cabo este
programa existen 17
equipos de identificaciéon
y control, compuestos
por una o dos personas,
en funcién del nimero

de animales a identificar -

y controlar, correspon-
dientes a las 17 asociacio-

‘Ellmic(o‘dli_gi (un bolo ceramico), tiene una perfecta adaptacién a los ovinos.

(17578 ovinos, 50.855

g Sl » s f
nes “ganaderas- partici- :

pantes.

de Barcelona.

Para la recuperacién i
identificadores !
electrénicos microchips |
se cuenta con un recupe- |
rador en cada una de las |
Asociaciones adscritas, |
i de 2002. Los beneficiarios
tendran que abandonar la -
totalidad de su cuota, tafitoj+ "
propia como procedente
i de la reserva nacional. '

de los

encargado de recuperar ;
fisicamente el identifica- !
dor y velar por la integri- |
" dad del sistema de recu- :

peracion.

La Consejeria ha retirado hasta

junio 1978 cadaveres de vaca
Asaja pide que el plazo de retirada gratuita
se prorrogue hasta el 31 de diciembre

REDACCION
C-LM

La Junta de Comunidades

. de Castilla-La Mancha ha

recogido hasta el dia 25 de
junio un total de 1978
cadaveres de vacas de las
explotaciones de la regi6n,
a peticién de un total de
1.644 ganaderos.

Mais de un 60% de los
ganaderos que han solici-
tado este traslado gratui-
to, incluido dentro del

Plan de Coordinacién de
la Encefalopatia Espongi-
forme Bovina, son de Tole-
do.

Respecto a las inquietu-
des levantadas -por la
organizacién Asaja de
Castilla-La Mancha para
prorrogar la retirada gra-
tuita hasta el 31 de diciem-

bre (el plazo se termina el -

30 de junio), fuentes de la
Consejerfa de Agricultura
han informado que “pre-
visiblemente se ponga en
marcha dentro del plan
ministerial de Coordina-
cién de la EEB un seguro
contra esta enfermedad
para la recogida de anima-
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les, que elimine la-actual
gratuidad del sistema”.

Por este motivo, Asaja
de Castilla-La Mancha ha
pedido que se renueve el
compromiso de finan-
ciacién por parte de las
administraciones ya. que
el sector no puede asumir
el coste

Hasta

. septiembre se

Mas de 20.000 animales estan
identificados con microchips

podra
~ abandonar
cuota lactea

REDACCION
C-LM

i El Ministerio de Agricultu-
! ra, Pesca y Alimentacién
i (MAPA) acaba de poner en
i marcha el plan de abando-
i no de cuota lactea corres-
! pondiente a la camparia
i 2001/02 (Orden Ministe-
! rial de 8 de junio de 2001).
{ En la regién, el sector
i ganadero cuenta tras la
{ wltima aprobacién con un -
i total de 13.000 toneladas

de cuota lactea para sacar
al mercado.
Las cuantias de las

i indemnizaciones que e
i abonarén coinciden con las
! pagadas en el plan de
i abandono
{ campana pasada.Seras de
! 55 pts/kg. para los gana-
i deros con més de 40.000°
! kg. de cuota y de 66 ptas/
{ kg. para los 'que tengan
i menos de este umbral.
! Estos precios son muy
inferiores a,lgs; de merca-
i do, razén por la cual, los
Todos ellos han recibi- :
do formacién especifica |
de la Unidad de Produc- |
ci6n Animal de la Facul-
tad de Veterinaria de la |
Universidad Aut6noma
i lo cual es preceptivo dicha

realizado la

tdltimos planes de abando-
no no han tenido gran

éxito, a no ser que el gana- +*+''}
dero tenga intencién de/uin
acogerse a un cese antici- * "’

pado d ela actividad, para

medida. .

Las comunidades noti-
ficaran a los ganaderos
solicitantes si se les ha con-
cedido o denegado la soli-
citud antes de 1 de marzo

RETIRADA DE CADAVERES DE VACAS
HASTA EL DIA 25 DE JUNIO

2>




F. J. LLana NieTo
C-LM

La Consejeria de Adminis-
traciones Publicas ha pu-
blicado la Orden por la
que se establecen las nor-
mas de adaptacién al euro
que tendrdn que llevar a
cabo las empresas relacio-
nadas con las maquinas
recreativas y de azar. Esta
normativa regional supo-
ne la ejecucion de un
acuerdo al que llegd la
Conferencia Sectorial del
Juego el 5 de mayo de
1999, e incluye una nove-

Las tragaperras tendran que estar
adaptadas antes del 1 de marzo de 2002

El precio maximo de cada partida para las mdquinas de tipo B serd de 20 céntimos
de euro, mientras que para las de tipo C se ha establecido en seis euros

ciaciones de Empresarios
de Maiquinas Recreativas
de Castilla-La Mancha (Fa-
macasmam), Jesis Maria
Molina, considera que esta

dad  impor- ey apliacién
tante con res- [ ~f es muy be-
pecto a la Or- Actualiza0i6n de |neficiosa
den del 26 de ] ] ara el sec-
febrero de Precios y premios for, ya que
2001 del Mi- L actualmen-
nisterio  del ‘{El precio mfvm?o dela Par 1 to se estima
Interior, se- tida en las maqufnas de tipo que un 75%
gin la cual, Bserd de Zg—c-é—gtm‘f’—sdﬁm de las ma-
todas las mé- |2 pesetas),.yde Sels euros quinas tra-
quinas de jue- paralas <%e_ h?o.C. . gaperras
go detipoBy VEl pmmo.maxlmo s.erag que hay en
C (conocidas wﬂ PrEOmMB 12 regién
como tragape- mo de la partida simple, 0 mul- no podran

rras) que no

se -_hubieran .. ool i no Hare~nueva -
adaptado en VEl premio mix}mo. dela moneda y,
su funciona- part.lda e las maquinas es- por consi-
miento y ex- peaale?detlp(TBparasalf)- guiente,
plotacién a la | de Juego, bmgosysasn- irdn al des-
nueva mone- |"% W gliace.

da tnica euro- m veces dxcl}o preciomd- | g cal-
pea antes del ximo de la partida. culos  im-
1 de enero de plican que

tiplicado por 600 si se tratase de
una Padida simultinea.

adaptarse a

2002 deberian retirarse del
mercado.

La Disposicién de la
Consejerfa de Administra-
ciones Ptblicas amplia es-
te plazo mdximo al 1 de
marzo de 2002, fecha a
partir de la cual todas las
méquinas tendrdn que es-
tar adaptadas.

El segretario general de
la Federacion de Aso-

La Federaci6n de Asociacio-
nes de Empresarios Con-
quenses (FAEC) va a disefiar
un programa de acercamien-
to al euro dirigido, funda-
mentalmente, al sector co-
mercio. Este programa, que
se desarrollard durante el se-
gundo semestre del afio, serd
fruto de un acuerdo alcanza-
do por la Confederacién Re-
gional de Empresarios de
Castilla-la Mancha (Cecam)
con la Administracién regio-
nal y se implantard en las
cinco provincias de la regién.

de las cerca de 9.000 maé-
quinas censadas, 6.750 no
podrén utilizarse a partir
del 1 de marzo del préxi-
mo afio, lo que obligara a
los empresarios del sector
a sustituirlas por otras
nuevas, cuyo coste unita-
rio en el mercado se acerca
a las 450.000 pesetas.

En cuanto al resto,
adaptar aquellas con una

antigliedad de entre uno y
dos afios supondra un cos-
te adicional de casi cin-
cuenta mil pesetas por ma-
quina para el empresario,
cifra que se reduce de for-
ma considerable hasta las
seis mil pesetas por uni-
dad para aquellas maqui-
nas tragaperras de menos
de un afio que, por ejem-
plo, ya llevan incorporado
un selector que admite eu-
ros.

Los principales cambios
que tendran que llevarse a
cabo en las médquinas afec-
tan al selector de mone-

das, las memorias de los

En Castilla-La Mancha hay censadas cerca de 9.000 maquinas tragaperras.

juegos y los metacrilatos
(vidrios).

Ante este panorama que
se avecina, el sector recla-
ma un apoyo indirecto del
Gobierno regional, que no
pasarfa por ayudas ni sub-
venciones sino por un me-
jor trato tributario, segun
afirma Jestis Maria Molina,
ya que -afiade- “Castilla-La
Mancha estd a la cabeza del
resto de comunidades au-
ténomas en cuanto a tribu-
tos relacionados con el jue-
g0, con un recargo autoné6-
mico del 30% sobre la tasa
de juego fijada para todo el
Estadb espariol”.

- Teniendo en cuenta es-
tos pardmetros, cada ma-
quina tragaperras censada
en Castilla-La Mancha so-
porta una carga impositi-
va de 592.800 pesetas, de
las que 456.000 pesetas co-
rresponden a la citada tasa
y las 136.800 pesetas res-
tantes al recargo autoné-
mico.

En este sentido, el se-
cretario general de Fama-
casman pide que la Conse-
jerfa de Economia y Ha-
cienda congele el incre-
mento de impuestos del
2,5% que desde hace cua-
tro afios viene aplicando

progresivamente al sector
del juego, “y que ha pro-
vocado un disminucién
del parque de maquinas

recreativas en casi mil uni-

dades”, asegura.

Otro de los grandes te-
mores de los empresarios
del sector se refiere a los
consumidores, a los que
puede desconcertar de for-
ma significativa la adapta-
cién al euro, especialmen-
te cuando vayan a utilizar
alguna de las famosas tra-
gaperras. Aunque no se
cuantificado  econdémica-
mente, los propietarios de
estas maquinas recreativas
prevén un descensd consi-
derable en su volumen de
facturaciéon durante el pri-
mer semestre del préximo
afio, como consecuencia
directa de la entrada en vi-
gor de la moneda tnica
europea.

La Orden de 25 de mayo
de 2001 de la Consejeria de
Administraciones  Piblicas,
por la que se actualizan el
precio de la partida y los
precios méaximos de las
maquinas de juego y se
dictan las previsiones ne-
cesarias para su adapta-
cién al euro aparecié pu-
blicada en el Diario Oficial
de Castilla-La Mancha ni-
mero 68, del pasado 12 de
junio de 2001.

acercamiento al euro para el comercio

Se llevard a cabo en el segundo semestre del presente ario y abordara las
distintas implicaciones contables y financieras de la nueva moneda

Aunque atn sin definir,
este programa abordard
las distintas implicaciones
contables y financieras que
supondrd la inminente im-
plantacién del euro en un
sector, como el comercio,
que es el que mds relacién
tiene con el consumidor fi-
nal.

Esta actuacién vendr4 a
sumarse a las que esta fe-
deracién empresarial ya
ha desarrollado. para
concienciar, informar y
preparar al empresario de
la prdvincia sobre las no-
vedades que traerd apare-
jadas el cambio de mone-
da. Asf, entre los meses de
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julio y diciembre de 2000,

FAEC impartié catorce ta- -

lleres en la capital y en las
principales localidades de
la provincia.

Como consecuencia de
esos talleres, mads de 350
empresarios conquenses
se adhirieron al Cédigo de
Buenas Pricticas elabora-

do por la Direccién Gene-
ral de Consumo de la con-
sejeria de Sanidad'y lucen
hoy en sus establecimien-
tos la etiqueta del Eurélo-
go. Esta etiqueta garantiza
al cliente que la empresa
cumple toda la normativa
sobre el euro.

Desde el Departamento

Econémico-Financiero de
FAEC también se viene
asesorando de manera in-
dividual a todos aquellos
empresarios de la provin-
cia que .demanden infor-
macion sobre la moneda
unica.

Ademds, distintas orga-
nizaciones empresariales
integradas en FAEC, como
la Asociacién Provincial de
Comercio o la Asociacién
de Jévenes Empresarios de
Cuenca, han desarrollado
programas propios sobre
este tema que han ofertado
a sus socios.



Régimen fiscal de las
reestructuraci(mes (I

El objetivo tltimo de
cualquier reestructura-
cién de negocio es con-
seghir ‘mejorar la renta-
bilidad empresarial, pa-
ra ello es conveniente
obtener la opcién fiscal
que resulte méas favora-
ble.

La fiscalidad de un
proceso de reestructura-
cion empresarial debe
plantearse analizando
las consecuencias de la
sujecién de estas opera-
ciones: primero, al régi-
men general de tributa-

cién gst‘a‘b_l_ecido tanto,
en el IRPF como én’el”

IS; y, segundo, al régi-
men especial de fusio-
nes, escisiones, aporta-
ciones de activos y can-
je de valores regulado
en los articulos 97 a 110
de la Ley del Impuesto
sobre Sociedades (LIS).
Asf, en las aportacio-
nes no dinerarias a so-
ciedades efectuada por
personas fisicas, la ga-
nancia o pérdida patri-
monial gravable en el
Impuesto sobre la Renta
de las Personas Fisicas
(IRPF) se determinara
por la diferencia entre
el valor de adquisicién
de los bienes o derechos
aportados y la cantidad
mayor de las siguientes:
a) El valor nominal
de las acciones o par-
ticipaciones sociales re-
cibidas por la aporta-
ciébn o, en su caso, la
parte correspondiente
del mismo. A este valor
se aftadird el importe de
las primas de emision.
b) El valor de cotiza-
cién de los titulos reci-
bidos, en el dia en que
se formalice la aporta-
cién o en el inmediato
anterior.
¢)El valor de merca-
do del bien o derecho a-
portado. Si la operacién

se realiza en virtud de
un proceso de reestruc-
turacién empresarial, se
produce su acogimiento
al régimen del articulo
108 de la Ley 43/1995,
de 27 de diciembre, del
Impuesto sobre Socie-
dades (LIS). En esencia,
su aplicacién comporta
un diferimiento del gra-
vamen de las rentas

@

El objetivo ultimo

de la

reestructuracion

es conseguir la "

mayor

rentabilidad

puestas de manifiesto
en las transmisiones de
elementos patrimonia-
les ocasionadas por la
realizacién de tales pro-
cesos. :
Se establece la exen-
cién de dichas rentas
para la entidad trans-
mitente y se valoran en
la entidad adquirente
por el valor que tenian
en la transmitente con

@

La fiscalidad de

un proceso de

reestructuracion

debe plantearse

analizando las

consecuencids

anterioridad a la reali-
zacién de la operacion.

Por otra parte, esta el
régimen fiscal aplicable
a las transmisiones de
acciones o participacio-
nes originadas por las
operaciones de rees-
tructuracién empresa-
rial.

En relacién a la valo-
raciéon de los bienes a-
portados por la persona
fisica (adquiridos por la
entidad) y su antigiie-
dad a efectos fiscales, la
LIS (art. 99.1) establece
que tales bienes se valo-
rardn por los mismos
valores que tenfan antes
de realizarse la opera-
cién en la contabilidad
del transmitente, sin
més limite que st valor
de mercado de acuerdo
con el art. 108.3, y con-
servarén la fecha de ad-
quisicién del trans-
fitenta:.azefettos de lo
dispuesto en el art.
15.11 de la LIS. En caso
de no resultar de aplica-
cion el régimen especial
del Capitulo VIII, los
bienes se valorardn en
la entidad adquirente
“por su valor normal de
mercado”, de acuerdo
con el art. 15.2.b) de la
LIS, y su fecha de ad-
quisicion sera la del dia
en que tenga lugar la a-
portacién.

En relacién con la va-
loracién de los titulos
recibidos por el apor-
tante y su antigiiedad a
efectos fiscales, habrian
de valorarse por el va-
lor fiscal de adquisicién
de lo entregado como a-
portacién no dineraria,
conservando la antigiie-
dad de los activos apor-
tados. En el caso de no
resultar aplicable el ré-
gimen especial del Ca-
pitulo VIII, los titulos se
valorardn, de acuerdo
con lo establecido en su
altimo inciso por el arti-
culo 35.1.d) de la Ley
del IRPF, por el mayor
de los tres valores a que
se refiere y su fecha de
adquisicién serd la del
dia en que tenga lugar
la aportacién.
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A vueltas con la

En el aio 2020 habra siete millones eprsonas mayore e 65 afios.

El asunto de las pensiones es
como el monstruo del lago
Ness, periédicamente apare-

ce y desaparece en los me;
dios de comunicacién social

y en las declaraciones de los
personajes ptiblicos. Sin em-
bargo los hechos son tozu-
dos y la demografia se ha
convertido en una ciencia e-
xacta que permite calcular la
distribucién por edades de
la poblacién en un determi-
nado momento.

Las expectativas no pue-
den ser peores para aquellos
que les falten para la jubila-
cién mas de veinte afios. Es-
pafia ha experimentado uno
de los procesos de envejeci-
miento mas rapidos. En el a-
fio 2020 habré siete millones
de personas mayores de 65
afios y serdn el 20 % de la
poblacién; pero en el afio
2040 el 50 % de la poblacién
estard jubilada. El problema
se plantea en los medios eco-
némicos que debern tener
para seguir viviendo del

modo al que estdn acostum- .

brados e incluso poder hacer
frente a gastos adicionales
derivadas de su falta de ap-
titudes fisicas, siquicas o in-
telectuales.

Hasta ahora las familias,
participaban en el cuidado y
atencién de sus mayores, en
el futuro no sera posible de-
bido a la incorporacion total
de la mujer al trabajo y la
dispersién geografica de los
escasos componentes de las

Jjubilacion

familias. Se impone por tan-
to enfrentarse al problema
bajo un doble prisma, sean
las autoridades politicas o el
propidafectadd.” >

Los politicos tendran que
conceder atencién a un co-
lectivo de votantes cada vez
mas numeroso y mejor in-
formado que desean consu-
mir productos especificos
para ellos. Si hace unos afios
el asunto de las pensiones e-
ra crucial, ahora habr- que
garantizarlas para el futuro
en incrementarlas con un se-
guro de dependencia para
cuando uno no pueda valer-
se por si mismo. Pero cada
uno debe ser consciente de
sus posibilidades y necesi-
dades e irse preparando la
jubilacién complementaria a
la de la Seguridad Social
précticamente desde el pri-
mer momento en el que em-
pieza a trabajar. Es mejor pa-
gar poco desde el principio
que mucho al final, cuando
ya no hay tiempo.

El Gobierno debe acome-
ter sin tardanza la regula-
cién de un seguro de depen-
dencia con los mismos crite-
rios de financiacién y uni-
versalidad que el actual se-
guro de enfermedad. Poten-
ciandose el trabajo social de
personas que atiendan en su
propia casa a quienes lo ne-
cesiten. La vida es cada vez
mas larga, aunque lo que re-
almente ha crecido es esa de-
nominada tercera edad que

muy pronto se deberia am--'
pliar a la cuarta edad con un
incremento de las enferme-
dades tipicas de ese periodo.

-8t juzgarnos por lo- que
estd pasando, vemos a nues-
tros mayores viajando, prac-
ticando deportes, en definiti-
va estan ilusionados y mu-
chos reconocen que éste es el
mejor momento de su vida.
Nada tienen que ver con los
tradicionales abuelitos que
contaban batallitas a sus nie-
tos y sélo se ocupaban de
sus achaques. Muy al con-
trario se independizan de
sus hijos, tienen aficiones
impensables hace escasa-
mente un lustro. Con ese pa-
norama nos podemos plan-
tear cémo evolucionaré es-
ta situacion en el futuro y
que nos hara falta para po-
dér mantener ese tren de
vida.

Hay iniciativas de todos
los tipos. Los poderes pu-
blicos crean residencias o
centros de dia, la iniciativa
privada construye hoteles
o complejos residenciales
adaptados a sus necesida-
des, pero también se em-
piezan a crear cooperativas
cuyos miembros tienen u-
na determinada edad. Todas
las férmulas son buenas y
pueden coexistir. Lamenta-
blemente para todo hace falta
dinero, cuanto antes cada u-
no se plantee su problema en
toda su amplitud y sus solu-
ciones mejor.
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Los empresarios han veni-
do reclamando insistente-
mente en los Ultimos me-
ses una reduccién de los
costes laborales que so-
portan, como medio para
incrementar la contrata-
cién de trabajadores, y ba-
jo el argumento de que el
mercado laboral espafiol
es uno de los mas rigidos
de los pafses occidentales.
La publicacién -por pri-
mera vez- del Indice de

Costes Laborales (ICL)
por parte del Instituto Na-
cional de Estadistica

(INE), puede sérvir de re-
ferente para analizar esta
cuestién, ya que tiene en
cuenta todos los compo-
nentes del factor trabajo,
incluidos el tiempo de tra-
bajo pactado y el realmen-
te realizado.

Los datos referidos al
primer ‘trimestre del pre-
sente afio vuelven a po-
ner de .manifiesto . que
Castilla-La Mancha es
una de las comunidades
auténomas donde se re-
gistran los salarios mas
bajos dentro del territo-
rio nacional vy, consi-
guientemente, donde los
costes laborales son me-
nores para los empresa-
rios.

Asi, segtn el ICL, en
los tres primeros meses
de 2001 el coster laboral
por trabajador y mes en
la regi6n se situaba en
250.566 pesetas, frente a
las 291.709 pesetas de

Los salarios representan el 76% de
los costes laborales del trabajador

Las cargas que mds se incrementaron en el primer trimestre fueron las
percepciones no salariales vy las cotizaciones obligatorias a la Seguridad Social

media registrada en la,

geografia espafiola. Estos
datos sittian a la comuni-
dad castellano-manchega
como la cuarta regién
con el coste laboral mas
bajo, superando (nica-
mente a Murcia, Extre-
madura y Canarias.

De este coste que tiene
que soportar el empresa-
rio por cada trabajador
contratado, aproximada-
mente el 73,4% corres-
ponde a costes salariales,
en los que se incluyen el
salario base, los comple-
mentos salariales, pagos
por horas extraordina-
rias, pagos extraordina-
rios y pagos atrasados.

Este capitulo experi-
ment6 un crecimiento del

3,9% con respecto al pri- -

mer trimestre del pasado
afio, lo que supone un
0,1% superior al incremen-
to medio registrado por
los precios en igual perio-
do, que fue del 3,8%.

A pesar de esto, los sa-
larios no son los princi-
pales causantes del au-
mento en un 5,1% sufri-
do por los costes labora-
les en Castilla-La Man-
cha en los tres primeros
meses de 2001, sino las
percepciones no salaria-

COSTE LABORAL POR TRABAJADOR Y MES

les y las cotizaciones
obligatorias a la Seguri-
dad Social, que se incre-
mentaron en un 8,3% du-
rante’ el citado periodo,
hasta alcanzar 66.624 pe-
setas.

Este tipo de costes por
hora efectiva se situé en

440 pesetas, lo que supu-
so un incremento del
7,8% en relacién al pri-
mer trimestre del afio an-
terior, y 68 pesetas me-
nos que el valor registra-
do de media en el con-
junto del territorio na-
cional entre los meses de

El capital suscrito por nuevas empresas
en abril ascendio a 1.217 millones

En Castilla-La Mancha 67 sociedades
llevaron a cabo ampliaciones de capital

REDACCION
C-LM

Durante el pasado mes
de abril el tejido empre-
sarial de Castilla-La
Mancha experimenté un
crecimiento de 237 socie-
dades, como consecuen-
cia de las 247 empresas
creadas y las diez que se
disolvieron en el citado
periodo.

El capital suscrito por
las sociedades de nueva

creacién ascendié a 1.217
millones de pesetas, sien-
do Toledo y Albacete las
provincias  castellano-
manchegas donde se
contabiliz6 un mayor
montante econémico, 641
y 213 millones de pese-
tas, respectivamente."En
estos territorios también

fue donde mdas empresas
se crearon.

En el pasado mes de
abril, 67 empresas caste-
llano-manchegas deci-
dieron realizar operacio-
nes de ampliacién de ca-
pital, con un capital sus-
crito de 16.270 millones
de pesetas.
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En este capitulo se da
la circunstancia de que
en Cuenca tan sélo cua-
tro sociedades llevaron a
cabo una-ampliacién de
estas caracteristicas, aun-
que el importe global del
capital ampliado ascen-
dié a 12.586 millones de
pesetas.

enero y marzo (ambos
incluidos).

El INE considera horas
efectivas aquellas realmente
trabajadas tanto en periodos
normales de trabajo como
en jormada extraordinaria,
incluyendo las horas perdi-
das en lugar de trabajo.

A la cabeza en

horas efectivas

trabajadas

Castilla-La Mancha es la
tercera comunidad aut6-
noma donde mayor ni-
mero de horas trabaja-
das se contabilizaron en
el primer trimestre del
presente afio. La encues-
ta del INE refleja que
durante este periodo el
niimero de horas efecti-
vas por trabajador y mes
se situd en 151,6, frente
a las 148,7 de media en
el conjunto del territorio
nacional. Sé6lamente en
La Rioja y Madrid se re-
gistraron mds horas tra-
bajadas. En el caso de la
comunidad castellano-
manchega, las horas
pactadas entre empresa-
rios y trabajadores es de
160,8, contabilizandose
al mes 9,5 horas no tra-
bajadas durante la jor-
nada laboral por cual-
quier motivo, como por
ejemplo, vacaciones y
fiestas, maternidad,
adopcién, etc.
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ECONOMiA

LA CONTRATACION PUBLICA EN CASTILLA-LA MANCHA

M. MoRreno/ A.l. MoreirA

C1M

En el primer trimestre del afio
las diferentes administracio-

realizados en este periodo de

La inversion oficial de las diferentes administraciones aumenta un 67,75%

El namero de concursos pablicos

pecto al afio 2000, y se ha pasa-

mentado de 1221 millonesalos  han contratado 48 concursos y  tros y servicios de un total de 60.
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- - nes, (local, autondmica y cen-
tral) han’ convocado un total WY 4
ismes  crecié un 38,3% hasta marzo
Castilla-La Mancha que alcan- ’ 0
zan un presupuesto de lici-
tacion -de 28.692476.618 pese- . ~ :
15, segin Ios datos ofcidos. LPMTANEeE lOS tres primeros meses del ano se convocaron 602 por | El 10,4% se ha
por ol portal de intemet mer- un importe superior a los 28.000 millones de pesetas tramitado

En el periodo de tiempo ~ por urgencia
analizado han crecido el ni- De los 602 contratos
mero de concursos convoca- _ licitados en la regi6n
dos un 38,3% y el presupuesto Concursos Presupuestos hasta el mes de marzo,
de los mismos un 67,75%. convocados Totales (*) ; el 10,4%, 63, lo han

Los organismos ptiblicos sido por el procedi-
que més concursos han licita- : ’ miento de urgencia. El

el do son los ayuntamientos con . ; montante de estos tlti-
299, casi la mitad del total. Le 34 mos esti cercano a los
siguen las diputaciones con 4.000 millones de pese-
137 convocatorias. El resto co- \ 13 tas, el 14% del total. En
rresponden a las Administra- relacién con el afio
ciones autonémica y central. 1 anterior, los presu-

Por é4reas, el mayor niime- puestos urgentes han
1o de concursos se han realiza- | 2 aumentado casi un
do en vivienda y obras publi- 200%. Los ayuntamien-
cas, que copan mas del 50% - tos, también en esta
de los presupuestos. Le siguen ocasién son los que
servicios y explotaciones con mds han utilizado este
156 concursos y casi 8.500 mi- procedimiento con la
Bones de pesetas. mitad de los concur-

"Por provincias, es Toledo s0s, 33, seguido del
con 152 concursos la que aglu- Gobierno regional con
tina un mayor niimero de és- 12 concursos. Las dipu-
tos en todas las categorias y taciones los han utili-
con el mayor presupuesto zado en seis ocasiones,
que ascendié a 12.410 millo- correspondiendo a la
nes de pesetas, mientras que Diputacién de Toledo,
Albacete y Guadalajara con cuatro concursos y a la
106 concursos son las pro- de Cuenca, dos. Los
vincias con menor licitacién ministerios llevaron a
publica en este periodo ana- concurso con caricter
lizado. “urgente” cinco expe--¢

Cuenca, aunque es la ter- dientes para la contra-
cera en nimero de concur- tacién de diversos tra-
sos convocados es la que bajos de abras, sumi-
menor presupuesto tiene nistros y servicios en

o destinado a los mismos, con la region.
3.000 millones de pesetas.

En Toledo la licitacién tiempo y la Diputacién 28, se- El Gobierno regional ha contra-
publica ha crecido en rela- gtn los datos facilitados por tado en 14 ocasiones y los mi-
cién con el mismo periodo mercadoficial.com. nisterios en 11.
afno pasado en 47 concursos En esta provinda, el Go- En Cuenca la inversién ofi-
y en presupuesto en un lla-  biemo central ha contratado en cial ha descendido de un afio
mativo 221,83%, ya que ha 23 ocasiones y el Gobierno re- para otro en un 54,38% ya que el
pasado de 3.856.813.656 pe-  gional en20. presupuesto ha caido desde los
setas a los 12.410 de este En Ciudad Real, los ayunta- 6.607 millones a los 3.014. El ri-
afo. mientos han contratado un to- mero de contratos, no obstante,

El ayuntamiento de Tole-  tal de 44 concuros y los minis-. han sido més al pasar de 75 a
do ha licitado un total de 20  terios 31 veces. La Diputacién 126.
concursos y el de Talavera provindal licit6 17 concursos y _ 3.014.388.029 La Diputacién Provincial de
de la Reina 9. Por su parte,la el Gobierno regional 4. Otros | (S TR Cuenca ha licitado en el primer
Diputacién Provincial ha licita-  organismos e instituciones que | 8.629.599.763 trimestre del afio 60 trabajos, ca-

= do 22 trabajos de obras, sumi- han convocado concursos han  S— et si la mital del total y los ayunta-
nistros y servicios mientrasque  sido la Universidad, con 3 con- mientos estAn en esta ocasion en
delasgonsejen’as,lade Educa-  cursos y la Gestora de Infraes- TOLEDO 12.410.299.192 segundo lugar con la tramita-
cién con 14 concursos ha sido  tructuras de la regién con 4 con- G T , cién de 40 expedientes. El
la més activa. cursos. Fuente: mercadoficial.com. (*) En millones de pts Ayuntamiento de Cuenca ha

En Albacete, los ayunta- En Guadalajara la inversién tramitado 14 de esta cuarentena
mientos han efecutado 32 con-  oficial ha crecidoen relaciéncon ~ do de 78 concursos alos 106 de 8629 millones actuales. Los las Diputaciones Provinciasles — de expedientes. El Gobierno re-
cursos, 1a tercera parte de los el afio anterior un 606,71% res-  este afio. La inversion ha au-  ayuntamientos guadalajarefios 18 trabajos de obras, suminis-  gional ha contratado 16 traba-

jos.
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La vivienda y obra piblica supera
el 55% de la licitacion puablica

M. Moreno/ A.l. MOREIRA
C-LM

Las Obras Publicas y la
construccion de vivienda es
el capitulo mas importante
de los presupuestos de mi-
nisterios, consejerias, dipu-
taciones y ayuntamientos
de Castilla-La Mancha,
pues representa en el pri-
mer trimestre de 2001 el
57% de la inversion destina-
da a concursos ptiblicos. Asi
en este periodo las Admi-
nistraciones Publicas, a to-
dos los niveles, dedicaron

mds de 16.300 millones de

pesetas al sector de vivien-
da y obras piiblicas. En el
primer trimestre del afio se

Los constructores consideran las administraciones locales vy provinciales
han aumentado el numero de contratos para empresas de la region

version de 1.552 millones
de pesetas.

En este capitulo, en con-
cursos tramitados por pro-
cedimiento de “urgencia”,
las Administraciones Publi-
cas se han gastado, a lo lar-
go del primer trimestre del
afio 2001, la cantidad de
3.549 millones de pesetas, lo
que representa el 12,37% de
todo el presupuesto ptblico
para la contratacién en la
comunidad auténoma.

En este apartado destaca
Guadalajara, que por este

- tacién destaca en primer lu-

2-rgar Guadalajara con 4.250
millones seguido de Cuenca
con 4.034 millones de pese-
tas respectivamente.

Por provincias, en el sec-
tor de la vivienda y Obras
Piblicas en Guadalajara, se-
gun el portal www.merca-
doficial.com, el nimero de
concursos convocados de
enero a marzo del presente
afio ha sido de 41, con un
presupuesto invertido de
4.250 millones de pesetas.

En Ciudad Real se han
convocado 43, a los que se
ha destinado desde las dis-
tintas administraciones au-
ténomas 4.034 millones de
pesetas. Por su parte en
Cuenca las cifras de convo-
catoria ascienden a 88 expe-
dientes de vivienda y obras
publicas, con un montante
econdémico de 2.623 millo-
nes de pesetas.

Por su parte, se encuen-
tran Toledo con 67 concur-
$0s y un presupuesto desti-

" nado para vivienda y obras
publicas de 3.912 millones
de pesetas. Y Albacete refle-
ja 48 convocatorias de lici-
tacién piiblica, con una in-

convocaron procedi-
287 concursos @ miento se
en Castilla-La . ha gastado
Mancha, de E" el primer 1.059 milio-
los que el 30% trimestre del nes, el
se hicieron en ano se han 12,28% del
la  provincia : presupues-
de Cuenca. meocado 287 to total en
1023 1oBinrembar~ 4~ COTICUTSOS p'O'I’" " 'vivienda y
goenelpresu- 16,369 millones  obras  pi-
puesto inverti- blicas. Le
do en lici- sigue por

orden” porcentual, aunque
no en montante econémico,
Ciudad Real con 617 millo-
nes y el 21,03% del presu-
puesto para concursos en
este area.

Al amparo de estos da-
tos, los portavoces de los
constructores de Castilla-La
Mancha consideran que el
niimero de concursos con-
vocados en vivienda vy
obras piiblicas va en au-
mento y que cada vez mds
se conceden los concursos a
empresarios de Castilla-La
Mancha. Los organismos
que mds trabajo conceden
por licitacién ptiblica a las
empresas de la region son
fundamentalmente ayunta-
mientos y diputaciones.

En cuanto al nuevo Re-
glamento que  prepara el
Ministerio de Hacienda os-
bre la Ley de Contratacién,
el secretario general de la
Asociacién Provincial de
Empresarios de Construc-
cién, Joaquin Martin Pefia-
to, indicé a este semanario
que en este momento esta
normativa estd parada y se
estd revistando la clasifica-
cién de contratistas, que en

un primer momento perju-
dicaba a las empresas con
una facturacién media, ya
que no pueden acceder a la
mayoria de los proyectos
que se sacaban a licitacién
publica.

El presidente de la Aso-
ciacién de Constructores de
Obra Ptiblica de Ciudad Re-
al, Mariano Ledn, reconoce
que algunas administracio-
nes piiblicas son mds sensi-
bles que otras al cumpli-
miento de la normativa vi-
gente sobre contratacién de
obras piiblicas.

En este sentido, asegura

que la Diputacion Provin- -

cial de Ciudad Real les con-
voca siempre en audiencia
para que conozcan los plie-
gos de condiciones asi co-
mo el Ayuntamiento de la
capital ciudadrealefia. No
obstante, también reconoce
que hay algunos ayunta-
mientos con los que existen
problemas importantes ya
que desconocen la Ley de
Contratacién de las Admi-
nistraciones Piblicas y exi-
gen determinadas cuestio-
nes que no estin recogidas
enla Ley.

El hecho de que les den
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Los concursos tramitados para vivienda r procedlminto de urgnaa presenta el 12,37% del total.

bb lbacete

VIVIENDA Y OBRAS PUBLICAS

Ciudad Real

Cuenca

Guadalajara

Toledo

audiericia da la oportuni-
dad a los empresarios de
poder aportar ideas para la
modificacion de los pliegos
que no se ajusten a la Ley,
ideas que suelen ser tenidas
en cuenta.

Entre las exigencias mds
comunes que se suelen indi-
car en los pliegos de condi-
ciones y que no estdn reco-
gidas en la legislacion se en-
cuentra, segiin Le6n, la rea-
lizacién de una clasificacién
més restrictiva que lo que
marca la Ley o exigen unas
garantias que no son objeti-
vas. Como ejemplo, citaba

el caso de aquellos pliegos
en los que se pide experien-
cia 0 que se haya trabajado
ya con esa administracién.
Estas dos condiciones no se
pueden exigir porque no se
recoge en la normativa.
Otra vulneracién habitual
de los concusos piiblicos en
obras es que una empresa
que haya obtenido un con-
curso publico no puede
subcontratar més del 50%
del trabajo. En general, este
punto no se controla con lo
cual se puede estar llegando
a subcontratar hasta el 80 ¢
el 90%. De esta forma, ase-

gura Mariano Ledn, “las em-
presas de nuestra zona no se
van a poder capitalizar nun-
ca” porque en el momento -
que son subcontratadas el
precio se ajusta mucho.

Por tiltimo, tanto Juan Jo-
sé Sanchez Seco desde la
Asociacién de Constructores
de Guadalajara como el pre-
sidente de los de Ciudad Re-
al coincidian en sefialar que
las pequefias y medianas
constructoras de la regién no
pueden depender sélo de las
obras priblicas sino que alter-
nan privado y piblica para
diversificar el riesgo.
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‘Cuenca prepara un proyecto

el INEM con una aporta-
cién de 670 miliones de
pesetas para mano de
obra, segin infermé el
delegado de la Junta y pre-
sidente de la Comisién
Provincial de Seguimiento
del Plan, Siro Torres.

miento de del Plan aprobd
por unanimidad las
memorias de obras de los
70 municipios donde se
llevarén a cabo y que, con
memorias de obras de los
70 municipios donde se
llevaran a cabo y que, con

bueno de los Consejos
Comarcales. De la Comi-
si6én forman parte, ademas
de los representantes de la
Administracién central y
autonémica, la Federacion
de Empresarios, los sindi-
catos Comisiones Obreras
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Provincias en representa-
cién de los ayuntamientos.

Ahora la Comisién
Regional ratifica entre el
28 de junio y el 2 de julio,
con fecha tope, las pro-
puestas de la Comisién
Provincial.

disponer de 6 meses para
ejecutar las obras que
tendrin una duracién de
tres meses, lo que les
posibilita, igualmente a
que durante el periodo
de tareas especiales de la
agricultura, como la ven-

Cedercam
solicita a

Europa 650
millones para

- Equal para invertir 300 millones <=
. . REDACCION
CeEsAr ARMUNA . L * : M
20 An El niimero de beneficiarios se calcula en 4.000 personas  La asociacion de Centros
1 . 2 . ~ i de Desarrollo Rural de
La Diputacién Provincial de de lOS qu‘e el 40% se lnCOTp oraran el p rimer ano { Castilla-La Mancha, Ce-
Cuenca, el Instituto de Desa-  finalidad serd fomentar el ER T 3 : dercam, ha presentado un
rrollo Comunitario, la Fede-  espiritu de empresa, abrir el. proyecto a la Iniciativa
racién de Asociaciones de proceso de creacién de Comunitaria Equal con el
Empresarios Conquenses empresas en la provincia - { nombre de “Proyecto Mu-
(FAEC), la Camara de proporcionando los instru- ral”, valorado en 650 mi-
Comercio de Cuenca y la mentos necesarios para llones de pesetas, encua-
Asociacién hacerlo- e drado dentro de la idea de
de Jévenes @ identificar y conciliacién de la vida fa-
Empresa- o explotar nue- miliar y la vida profesio-
s = rios de El 75% del vas posibilida- nal, asi como reintegrar a
Cuenca, presupuesto, 225 desdecreacion los hombres y mujeres
han creado miuones’ de  empleo que han abandonado el
una agru- ) tanto en zonas mercado de trabajo me-
pacién de p Twendran de urbanas como diante el desarrollo]de for-
desarrollo fOﬂdOS rurales. mas mas flexibles y efecti-
geografica  comunitarios Dentro de la vas de organizacion del
que tiene agrupacion, la trabajo y servicios de apo-
como finali- Diputacidn . i yo.
dad elaborar un proyecto Provincial actia como el » f,,,,,,__ ,/(Kﬂ El objetivo de Mural es
acogido a la nueva iniciativa  organismo piiblico represen- Lo ‘ i “lograr la presencia de la
comunitaria Equal, que de tante y responsable adminis- J ‘ , : _ / ), ! mujer en el mercado de
aprobarse por parte de la UE  trativo del proyecto, mien- Crear nuevas pymes es uno de los objetivos del proyecto que nace en Cuenca. . trabajo en plano de igual-
supondrd una inversién de tras que el Instituto de Desa- _ ¢ dad con el hombre, gene-
300 millones de pesetas. rrollo Comunitario de Cuen- En este séntido, el presi- cién Provincial de Cuenca, encuentran afectadas por | rando acciones positivas
El proyecto, ca figura dente de la Diputacién de que aportar4 al desarrollo del ~ gittraciones cercanas.al aisla- | para la creacién de em-
denominado @ como una Cuenca, Luis Muelas, desta- proyecto un total de miento que impiden o difi- | pleo femenino mediante
"Estrategias La Dlputacuin entidad téc- caba que si el proyecto es 63.750.000 pesetas, mientras cultan su acceso a nuevas la adaptaciéon a situacio-
innovadoras de — nica de finalmente aprobado por la  que el resto de las entidades  posibilidades laborales. Los | nes personales y familia-
empleabilidad Provincial de desarrollo UE supondré una inversion que lo cofinancian pondrdn  beneficiarios se irdn incorpo- : res ‘concretas”, segiin ha
apoyadas en Cuenca del proyecto  total de 320 millones de pese-  conjuntamente un total de rando de forma gradual, ya i explicado el presidente de
redes locales", aportar qd y cofinan- tas, de los que 225 millones  11.250.000 pesetas. que se espera que un 40% lo Cedercam José Manuel
ser4 presentado ciadora del de pesetas (el 75% del total) El proyecto tiene como hagan durante el primer afio ;| Dfaz-Salazar Martin de
por la agrupa- __programa 63,7 mismo y la  procederén del Fondo Social finalidad disefiar, ejecutar y ~ deaplicacion y el 60% restan- | Almagro.
ciéndedesarro- millones de pesetas FAEC, la Europeo, mediante el que se evaluar un mecanismo de teduranteelsegundo. Se pretende igualar la
lo geogréfica Cémara de financia la iniciativa Equal,” intervencién social altamente El proyecto presta una : intensidad de la presencia
"Qunka” (deno- Comercio y mientras que el 25% restante novedoso y de marcado especial atencién a la incor- i de la mujer en el mercado
minada asf en recuerdo del la Asociacién de Jévenes serd financiado por las insti- cardcter innovador. poracién de la mujer al mer- | de trabajo con el hombre,
" original nombre drabe de la  Empresarios aparecen como  tuciones y entidades que van En este contexto, los res- cado laboral, articulando i conseguir una proporcién
ciudad de Cuenca, "Kunca", entidades cofinanciadoras y a participar en su desarrollo.  ponsables del proyecto calcu-  acciones encaminadas a faci- i equivalente entre hom-
al que se le ha cambiado laK  colaboradoras del proyecto, Este 25% supone un total lan que el niimero de benefi-  litar su participacién en las ! bres y mujeres lo que su-
x inicial por una Q, para hacer- en el que desarrollardn fun- de 75 millones de pesetas, ciarios se situard en tormo a  acciones formativas propues- ! pone dar formacién a este
lo més acorde con la iniciati- ciones de asesoramiento, que ensu mayor parte vana 4.000 personas (de las que el  tas y a animar a la creacién i tltimo colectivo, y gene-
va comunitaria Equal). Su informaci6n y formacion. ser aportados por la Diputa- 75% son mujeres), que se denuevas empresas. i rar empleo femenino.
Davio GARGIA M 4 d l 4 l 9 d S woia dimia, se puedan parali-
as de 1. parados conseguiran ;oo
En Albacete, 1.419 perso- Py P estos contra y, aun asi,
nas de la provincia de 'h’abajo con el Plall Espwlal de Empleo disponer de tiempo sufi-
Albacete en situacién de ciente para concluir estas
desempleoagricolasecon- ] proyecto para Zonas Rurales Deprimidas contard con  infraestructuras antes del
tratardn este afio con el : . : 31 de diciembre.
Plan Especial de Empleo . UM montante de 670 millones de pesetas para Albacete Las trabajadores a con-
en Zonas Rurales Depri- . - ) tratar por este Plan, fun-
midas que financian la Siro Torres afiadié que anterioridad, habian reci- y UGT y la Federacién De esta forma los damentalmente parados
> Junta de Comunidades y la Comisién de Segui- bido también el visto Regional de Municipios y ayuntamientos podran de larga duracién y agri-

colas, tendran un pago de
158.000 pesetas al mes y
seran seleccionados entre
70 de los 87 municipios
de la provincia que estan
incluidos en este Plan
para trabajar por un
periodo de tres meses.
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El Centro de la Madera, en proceso
de reacreditacion oficial Enac

MonicA MORENO
C-LM

El Centro Tecnolégico de
la Madera de Toledo
(CTM), tras pasar cuatro
anos de la concesion de
acreditaciones, se encuen-
tra en proceso de reacre-
ditacién oficial por la

Cuenta con siete laboratorios acreditados, lo que hace

que

producidos en la normati-
va oficial de ensayo UNE
y EN, que implican cam-
bios en los procedimien-
tos de ensayo, y que ha
obligado a efectuar modi-

Entidad Nacional de ficaciones en algunos
Acreditacion  (ENAC), equipos de ensayo de los
organismo dependiente laboratorios correspon-
del Ministerio de Ciencia dientes.

y Tecnologia. ENAC ha Por otra parte, también
sometido al ha contri-
CITM a una @ buido a la
auditoria  de dilacién
reevaluacién, A este proceso se de este
que segin el  han sumado los Pproceso
C.entro Tecnqlc?- ultimos cambios algun'os
gico fue solici- - cambios
tada por éste a PdeuCldOS enla produci-
primeros del mormativa oﬁcwl dos en la
afio pasado. Se plantilla
trata de wuna de ensayo del Cen-
auditoria obli- tro Tecno-

gatoria para el manteni-
miento de las acreditacio-
nes por los organismos
acreditados.

En el caso del Centro
Tecnolégico de la Madera
se trata de 7 laboratorios
acreditados (materias pri-
mas, muebles, puertas,
reacciéon y resistencia al
fuego y el laboratorio de
formaldehido), lo que
hace que este proceso sea
largo y completo, por el
elevado volumen de
documentacién técnica
que se genera.

Al mismo tiempo, a
este proceso se han suma-
do los dltimos cambios

légico, desde la Direccién
técnica,-.. asumida -~ por
Francisco Herndndez,
doctor en Ciencias Fisicas
y catedrético de materia-
les de la Escuela Técnica
Superior de Arquitectura
de la Universidad Politéc-
nica de Madrid, hasta la
incorporacién de un
nuevo personal técnico y
auxiliar.

Durante el desarrollo
de todo el proceso de rea-
creditacién, que adn esta
en curso, las acreditacio-
nes vigentes se mantienen
en suspenso. Sin embar-
go, el CTM ha continuado
con su habitual prestacién

fias y medianas empresas
del sector en aquellas
areas que no requieren la
certificacién oficial.

Uno de los objetivos del Centro Tecnolégico es apoyar el desarrolio de las pymes.
s PO A N A

miento de los requisitos
de la Marca N de AENOR,
en actividades de forma-
cién y autoaprendizaje,
gestion medioambiental,

En este sen- preven-
tido, el CTM @ cién de
ha seguido , i riesgos
dando  res- _Estd realizando  1aborales.
puesta a la  yn curso sobre  Ademisse
;:lemanda de acabados de la encuen-
as empresas tran entre
en asesoria téc- madera en sus activi-
nica y de cali- colaboracion con dades la
dad para el realizacién
desarrollo e 40 empresas de diver-
implantacidén sos  pro-

de Sistemas de Gestién de
la Calidad y el cumpli-

yectos de I+D en colabo-
racién con las empresas ,

Aprobada la Proposicion de Ley de
Instalaciones de Radiocomunicacion

REDACCION
C-LM

El Pleno de las Cortes
de Castilla-La Mancha
han aprobado la Propo-
sicion de Ley para la
Ordenacién de las Insta-
laciones de Radiocomu-
nicacién. El consejero de
Ciencia y Tecnologia,
Isidro Herndndez Perli-
nes, valoré el texto de
esta proposicién de ley

como “innovador” 'y

- que lleva a Castilla-La

Mancha a ser la primera
regién espafiola que le-
gisle en materia de tele-
fonia mévil.

Con esta norma, el
Gobierno regional pre-
tende conseguir el ma-
yor grado de cobertura
de telefonia mévil en la
regién, siguiendo unos
limites de estableci-

miento de emisiones
que cumplen con las
normas mas rigidas eu-
ropeas, tanto sobre la
proteccién de la salud
como del Medio Am-
biente.

Igualmente, cuando
esté en vigor, terminara
con las situaciones ané-
malas en cuanto a la
instalacién de este tipo
de antenas, que se han
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podido dar en algunas
localidades de la regién.
Segiin el consejero de
Ciencia y Tecnologia,
Isidro Hernandez Perli-
nes, se establecerd un
plazo de tiempo “muy
corto” para que se
adapten a la préxima
normativa aquellas an-
tenas que no cumplan
los requisitos que se han
marcado.

como el que actualmente
estd en curso sobre acaba-
dos de la madera en cola-
boracién con unas cuaren-
ta empresas del sector de
Castilla-La Mancha.

Con el fin de potenciar
la modernizacién de las
empresas del sector de la
madera y mueble, y ele-
var su nivel de competiti-
vidad el CTM ha incorpo-
rado equipos y personal
técnico capacitados. Asi-
mismo esta incidiendo en
dreas como la calidad,
medio ambiente, preven-
cién de riesgos, forma-
cion, etc...

—

Se pretende conseg

tar la competitividad de
las empresas de los secto-
res afectados. Castilla-La
Mancha no ha sido
menos, y en la actualidad
dispone de muchos y

variados: el de la'madera,
1a confeccion, la arcilla, el
calzado...Los beneficios
de estos centros es algo
que me atreveria a decir
que s6lo saben las empre-
sas implicadas, ya que en
1a mayor parte de 1os
¢asos el trabajo interno
queallf serealizanosalea
la ‘luz publica; para: -
segun dicen- no levantar
la veda para el resto de!
empresas de la competen-
cia. Partiendo de esta pre-
misa, convendria que
periédicamente se hicie-
ran ptiblicos los trabajos
de innovacién més rele-
vantes que se van hacien-
do en estos centros, para
mostrar que realmente se
lestd haciendo algo util y

que no es cierto aquello
de que précticamente no
se hace nada... Porque a la
larga, los resultados de
innovacion en otras.regio-

‘acaban-ponierid.a

i ke %
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uir el mayor grado de cobertura de telefonia mévil.
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La biomasa, una alternatlva no del
todo rentable para la empresa

Segun el presidente de Energias Edlicas Europeas, Grupo Iberdrola, Fehx
Rivas, en la ponencia que expuso en las jornadas orgwuzadaspmAnﬁa

Monica MoORENO
Toledo

Construir una planta de
biomasa en Espafia no
resulta rentable para las
empresas que lo llevan a
cabo. Esta ha sido una de
las conclusiones a las que
ha llegado el presidente
de Energfas E6licas Euro-
peas, Grupo Iberdrola,
Félix Rivas, en su ponen-
cia sobre Energias Reno-
vables que

en las plantas pequenas se
obtiene una menor renta-
bilidad". Asimismo expre-
s6 que la cogeneracién
estd dando resultados
negativos y estd arrojando
pérdidas a las empresas,
por lo que hay muchas
plantas que en estos

momentos

ha presen- @ se estan
tado ante cerrando,
un nutrido Los elevados "ya que si
grupo de precios de los emplean gas
empresa- combustibles estan natural' en
rios en la su funciona-
jornada provocando que las iento éste
sobre Res- plantas no estd muy
tos de  yosylten rentables 20 pues su
Madera, precio esta
que ha indexado al

organizado, en:Toledeo . la
Asociacién Nacional de
Fabricantes de Tableros
(Anfta)

Para Rivas las condi-
ciones actuales y el marco
legislativo en el que se
desarrolla la biomasa no
favorece su instalacién y
estd ocasionando pérdi-
das . miillonarias a las
empresas que lo estidn
desarrollando, siendo una
de las causas fundamenta-
les los altos precios de los
combustibles para poner-
la en marcha. Indicé que
para poder obtener finan-
ciacién hay que acudir a
tamarios de planta lo mas
grandes posibles, "ya que

dékl‘t_"‘, irn ol

El presidente de Ener-
gias Eolicas Europeas,
Grupo Iberdrola, indicé
ante los empresarios asis-
tentes a estas jornadas que
la inversién minima para
instalar una planta de més
de 10 MW ronda los
325.000 pts/kilowatio ins-
talado y se otorgan sub-
venciones del orden del
11% aproximadamente.
Asimismo sefialé que el
precio medio de la energia
por kilowatio hora estd
cifrado en 10,24 pesetas,
mientras que el precio de
combustible en planta
estd en torno a 1 pese-
tas/kilo.

4 L L

Para una.planta de
unos 5 MW la inversién
oscila entre las 300.000 a
las 400.000 pesetas/kilo-
watio instalado.

Félix Rivas destacé las
dificultades de desarrollo
que tiene este tipo de pro-
yectos ya que supone un
alto coste de las inversio-
nes, costes de operacién y
mantenimiento, costes de
almacenaje y elevados
costes de manipulacién.
“A esto hay que afiadir el
bajo precio de la energia
que se estd pagando en la
actualidad, una peseta por
debajo con respecto al afio
pasado”, manifest6 Rivas.

El RSU recogié 5,1 millones de
kilos de basura en el aiio 2000

En cuanto al vidrio este Consorcio ha contabilizado 1,6
millones de kilos, un 15% mds que el ano anterior

ANGELES S.INFANTES
Ciudad Real

El Consorcio de Residuos
Sélidos Urbanos de Ciudad
Real recogi6 en el afo 2000
alrededor de 5,1 millones de
kilos de basuras entre vi-
drio, papel y pilas gracias,
entre otras cosas, al grual
aumentp en el nivel de
concienciacién ciudadana.
Asi, en el afio 2000, se
obtuvieron 3,5 millones de
kilos de papel y cartén, que
depositaron los vecinos en
los contenedores instalados
al efecto, lo que ha supuesto
un incremento del 18% res-
pecto al anterior anterior.

Ademds, se consiguieron re-
cuperar 103.640 kilos en la
recogida especial que se ha-
ce en los centros oficiales de
la capital. Cada persona re-
cicl6 el afio pasado una me-
dia de 9,45 kilos de papel.
En cuanto al vidrio, se
contabilizaron 1,6 millones
de kilos, un 15% mas que el
afio anterior. Respecto a la

recogida de pilas y acumu-
ladores, con una poblacién
potencial de 288,930 ciu-
dadanos pertenecientes a
los 65 municipios de la pro-
vincia adscritos a este servi-
cio, el afio pasado se obtu-
vieron 10.315 kilos, lo que
supone una media de 0,04
kilos por habitante y afio.
Por otro lado, también
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hay que indicar que en
los contenedores de ropa
usada, calzado y textiles
se depositaron 371.120 ki-
los, un 8,3% més que en
el 99, por lo que cada per-
sona aprot6 1,28 kilos.
Por iltimo, en cuanto a
los muebles y enseres,
durante 2000, se retiraron,
en una poblacién de

Inauguradas las
. depuradoras de
Villanueva de los

| . Infantes, Cozar y

Alcubillas

REDACCION
Ciudad Real

Las localidades ciudadre-
alefias de Villanueva de
los Infantes, Cézar y
Alcubillas disponen

: desde el dia 26 de junio

de estaciones depura-

i doras de aguas residua-
i les,
i supuesto una inversion

plantas que han

{: de 523 millones de pese-

electrodomésticos,

fantes.

i costes de
: explotacién y manteni-

| tas.

La construcciéon de

. estas depuradoras fue
i contratada en un mismo

expediente para abaratar
ejecucidn,

miento y responde a los
dispuesto en el Plan de
Saneamiento y Depura-
cién de Aguas Residuales
de 1996, normativa regio-

§ | nal que hacia prioritaria

la puesta en servicio de

? depuradoras de aguas

residuales en las dreas
catalogadas como “zonas’
sensibles”.

Entre estas dreas figura
el embalse de la Cabezugt,
la, que abastece de agpas
los municipios de Torrer,
nueva y Castellar de San-
tiago, ademds de Valde-
pefias, que también
puede captar agua de esta
presa en caso de que se
apuren las reservas del
Fresneda. Hasta ahora,
los vertidos de Alcubillas,
Cézar y Villanueva de los
Infantes se vertian en un
arroyo tributario de la-
Cabezuela y de ahi la
necesidad de la construc-
cién de estas depura-

i doras.

Las tres plantas han

sido disefiadas para tratar
i las aguas residuales de
una poblacién equivalen-
i te de doce mil personas y
los vertidos depurados
i cumpliran los valores de
reduccién contemplados
106.249 ciudadanos, 200 i
toneladas (un 30% de mo-
biliario general, 18% de !
25% |
de camas y colchones, 5% |
de puertas y ventanas y |
22% de otros). Las pobla- ;
ciones beneficiadas fue-
ron Valdepefias, La Sola- |
na, Villanueva de los In- |
de aireacién prolongada.

en la Directiva 91/271 de
la Unién Europea.

Las etapas de depura-
cién se pueden dividir en
una primera fase de pre-
tratamiento, que consta
de desbaste y tamizado
de sélidos, desarenado y
desengrasado, seguida de
un tratamiento biolégico
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Feda presenta a sus asoclados
su Central de Compras

La Confederacion también ha presentado su nueva Aula Virtual
de Formacion, a través de la que se impartirdn cursos formativos

DAviD GARcia
Albacete

La Confederacién Pro-
vincial de Empresarios
de Albacete (Feda) ha
presentado su Central de
Compras,. basada en la
aplicaciéon de e-procure-
ment (aprovisionamiento
electrénico), que permiti-
ra a las empresas optimi-
zar sus procesos de com-
pras a través de centros
personalizados. Se trata,
en definitiva, de una no-
vedosa férmula de apro-
visionamiento, proceso
de pago y adquisicién de
los recursos operativos
por parte de una compa-
fifa, mediante la creacién
de comunidades virtua-
les de compra.

- Esto ha sido posible

tes y llegar a mas empre-
sas para colocar en el
mercado sus productos.

El siguiente paso de la
confederacion sera la cre-
acién de tiendas virtua-
les mediante una solu-
cién sencilla a un coste
muy asequible.

Aula virtual de formacién

Feda también ha pre-
sentado su nueva Aula
Virtual de Formacion, a
través del portal de in-
ternet, www.feda.es, des-
de el que se impartirdn
cursos formativos aten-
diendo a las necesidades

tras el y demandas
acuerdo al- @ de los aso-
canzado ciados,  si-
con e-ban- La Central de. s QBRI v el s
léigter" y Co'npras ha sido criterio dle
L (con- . que en cual-
sultora local b osible tras el quier mo-
de e-comer- acuerdo alcanzado mento y lu-
ce: yaservi- con e-bankinter  sar. y apro-
cios de in- vechando
ternet) y y GCL los Dbenefi-

por el que
la entidad financiera se
convierte en socio tecno-
légico de la organizacién
empresarial, propiciando
el acceso a internet y a
diversos sistemas de co-
mercio electrénico para
todas las empresas aso-
ciadas.

Esta forma de compra
permite abaratar los cos-

REDACCION
Sesefia (Toledo)

El operador de telecomuni-
caciones Alarcos Telecomu-
nicaciones 2000 y la empresa
toledana Rose han alcanza-
do un acuerdo para colabo-
rar en la promocién de solu-
ciones de telecomunicacio-
nes, multimedia y acceso a
internet en banda ancha me-
diante el uso de sistemas de
satélites.

Alarcos Telecomunicacio-
nes 2000'es un nuevo opera-
dor de telecomunicaciones
que dispone de infraestruc-
tura téenica de altas presta-
ciones basada en sistemas de

cios de las
nuevas tecnologfas po-
dran recibir a distancia
este servicio.

Segun explicé el pre-
sidente de la Federaciéon
albacetefia, Artemio Pé-
rez, cualquier usuario,
previamente a su ins-
cripcién, podra visuali-
zar todas las convocato-
rias de cursos realizadas

S

Formacion On-Line
La formacion a medida.

Elija las materias, seleccione sus tiempos y ajuste sus horarios. Un nueve
concepto de formacion con la calidad contrastada de los mayores expettos en
formacion para empresas y las ventajas de las nuevas tecnologias.

£n el Aula Virtual tendran especial cobertura las materias relacionadas con la
mejora de la gestion, la mejora técnica y productiva y la mejora de los
procesos comerciales de las empresas.

Cualquier empresa dispondra asi de una herramienta sencilla y comoda para
disefiar y realizar su Plan de Formacibn y Cualificacitn, aprovechando al
mé&ximo sus recursos y eligiendo, de entre las materias ofremdas aguéllas que
se adecuen a sus necesidades formativas:

ENTRAR

ARCHIVO

Al Aula Virtual se podra entrar por el portal www.feda.es.

por Feda, obtener infor-
macién adicional de los
cursosartravéy de 1 fi-
cha de cada uno y cono-
cer los requisitos legales,
a la vez que le permite
disponer de informacién
adicional complementa-
ria de interés.

En el Aula Virtual
tendran especial cober-
tura las materias relacio-
nadas con la mejora de
la gestién, la mejora téc-
nica y productiva, y la
mejora de los procesos
comerciales de las em-
presas. Cualquier em-
presa dispondra asi de
una herramienta sencilla
y cémoda para disefiar y
realizar su Plan de For-

(34

macién y cualificacién,
aprovechando al maxi-
Mo sus recursos y eli-

giendo, de entre las ma--

terias ofrecidas, aquéilas
que se adecuen a sus ne-
cesidades formativas.

El alumno pasara de
este modo a formar par-
te de un aula virtual con
simplemente efectuar la
matricula a uno de los
cursos de cualquier con-
vocatoria. A partir de
ese momento, cada vez
que acceda al aula serd
reconocido por el siste-
ma pasando a su zona
personal en la que dis-
pone de cursos en los
que estd matriculado,
tiene acceso a sus histo-

rial académico y a modi-
ficar sus datos asi como

se en zonas de esparci-
miento con enlaces de
caricter cultural, depor-
tivo, lﬁdico,' etc.

Una vez dentro del
aula, explic6 el presi-
dente de los empresa-
rios, mediante un senci-

iconos, el alumno dispo-

lidades como el bloc de
notas para toma de
apuntes, gestion de con-
sultas off-line, consulta
bibliografica y material
complementario o tuto-
rias on-line en tiempo
real.

Alarcos Telecomunicaciones y Rose se
unen en el campo de telecomunicaciones

Colaboraran en la promocién de soluciones de telecomunicaciones,

multimedia y acceso a internet en banda ancha

comunicaciones por satélite.

Desde principios de 2001,
Alarcos opera un telepuerto
conectado al sistemas de sa-
télites Hispasat, que pe.zZwite
el establecimiento de verda-
deras autopistas de la infor-
macién, mediante el uso de
la tecnologia de protocolos
internet a velocidades hasta

ahora imposibles de ofrecer:
40 Mbps.

Esta tecnologia, unida a
las prestaciones del sistema
de satélites Hispasat, permi-
ten la utilizacién de termina-
les de usuario de muy bajo
coste y fcil instalacién, in-
dependientemente de la ubi-
caci6n geogréfica del usua-
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rio. .

A través de este acuerdo,
ambas empresas esperan op-
timizar sus recursos y poten-
ciar las sinergias y comple-
mentariedades de sus res-
pectivos equipos técnicos y

comerciales. Entre otros ob-’

jetivos, este acuerdo prevé la
promocién- del acceso uni-

versal a los modermnos siste-
mas de comunicaciones (au-
topistas de la informacién),
asegurando que las redes de
telecomunicaciones  permi-
ten su utilizacién por cual-
quier usuario, indepen-
dientemente de la situacién
geogrdfica en que se encuen-
tre.

Una red de
pirateria de
television por

: cable actuaba en

Albacete

REDACCION
Albacete

{ El Cuerpo Nacional de
i Policia ha detenido a
i doce personas de na-
i cionalidad espafiola im-
i plicadas en la promo-
i cién, publicacién, distri-
{ bucién y venta a gran
{ escala, a través de inter-
i net, de
i electrénicos piratas para
i decodificar las emisio-
! nes de televisién por ca-
! ble.

dispositivos

El objetivo de la ope-

{ racién fue erradicar la
i red ilegal de distribu-
i cién e identificacién del
i mayor niimero posible
i de distribuidores y com-
! pradores, y su arresto de
i forma simultinea. La
! red de distribucién ope-
raba en Valencia, Algecj-
ras, Castellon, Albacete,
! rdn y Villarredl' ™
la posibilidad de relajar- !

FET R T

Las investigaciones

! comenzaron a principios
i de este afio al detectarse
i la presencia de un web
i desde la que se publican
i esquemas de sistemas
i de desencriptacién de
i las sefiales de televisién
por cable, en general, y
llo sistema de opciones e |
{ operadora ONO.
ne de multiples posibi- !

especialmente de la

El sistema consistia

! en el pirateo de su sefial
! por cable mediante un
i dispositivo ~ elecfrohico’
i denominado
i que produce la apertura
i total de todos los cana-
{ les, incluyendo los de
pago por visién.

“Cube”;

Regiones espafiolas con
baja densidad de poblacién
y con grandes extensiones
de territorio sufren el riesgo
de desatender la demanda
de telecomunicaciones en
banda ancha debido a la ca-
rencia de soluciones terrena-
les que ofrezcan cobertura
global. Con las soluciones
que Alarcos 2000 y Rose van
a promover, las empresas,
las instituciones y los admi-
nistradores ptiblicos dispon-
drin de herramientas avan-
zadas para garantizar un
verdadero acceso universal a
servicios de telecomunica-
ciones en banda ancha.
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Modernidad y antlguedad
se combinan en El Motor

Dispone de 16 habitaciones dobles, todas con

cuarto de bano, teléfono y television

F. J. Liana NieTo
Siglienza {(Guadalajara)

Sigiienza es, sin lugar a
dudas, el nicleo mds im-
portante de la provincia
de Guadalajara por lo que
respecta a la historia y al
arte. A una distancia de se-
tenta y cinco kilémetros de
la capital, sus edificios me-
dievales y El Doncel son
algunos de sus principales
reclamos turisticos para el
visitante.

En este contexto, y ca-
si en pleno casco anti-
guo, se encuentra Hostal
El Motor, un estableci-
miento cémodo y acoge-
dor que, a pesar de su
apariencia exterior, ofre-
ce todo tipo de servicios
a los que deciden alojar-
se en él.

Por fuera, el hotel
conserva el sabor tradi-
cional e historico de la
ciudad donde se ubica,
con una apariencia de
casa antigua con paredes
pintadas de color ocre.

Sin embargo, cuando
el viajero atraviesa sus
puertas, se encuentra
con un establecimiento
moderno y funcional,
que nada tiene que envi-
diar a otros mas lujosos
y caros que también se
encuentran en la provin-
cia.

El Motor dispone de
dieciséis habitaciones
dobles, dotadas de todos
los servicios para hacer
mds cémoda la estancia.

, por ejemplo, todas

cuentan con cuartos de
bafio, teléfono y televi-
sion, reflejo del corto pe-
riodo de tiempo desde el

dos en municipios maés
pequeiios de la provin-
cia de Guadalajara.

No obstante, Semana

que lleva Santa y ve-
funcionando, @ rano  son
que apenas los perio-
alcanza los Sys clientes son dos de ma-
veinte afios. or afluen-

El atracti- SObT(.E tOdO Zia de visi-
vo turistico turistas tantes, con
de Sigilienza nacionales v una estan-
favorece que . cia media
este hgtel e.xframe’:o‘? que que se si-
tenga un alto _VISitan Siglienza tia en casi
grado de tres  dias

ocupacién durante casi
todo el afio, a diferencia
de aquellos estableci-
mientos que estidn ubica-

por persona.
La idiosincrasia de la
ciudad también hace

que la casi totalidad de

OCIO Y NEGOCIO
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los clientes que se alojan

en El Motor sean turis-
tas, y que el turismo de
negocios practicamente
sea inexistente.

El servicio del hostal
se complementa con el
restaurante de dos tene-
dores, en el que se pue-
de degustar el mend ti-
pico castellano-manche-
g0, a base de pisto man-
chego, entrecot de terne-
ra, postre y, sobre todo,
vino de Valdepeﬁas.

Hostal El Motor
Avda. Juan Carlos I, 2
Sigiienza (Guadalajara)
Teléfono: 949 39 08 27

El mesén se encuentra en pleno centro de Almansa.

~ Meson de Pincelin,
medio siglo de la

mejor comida casera

Este restaurante combina la

F. J. Liana NieTO
Almansa (Albacete)

En pleno centro de Al-
mansa, en Albacete, se en-
cuentra uno de los restau-
rantes con mas solera de
la ciudad, Mesén de Pin-
celin. Durante casi cin-
cuenta afios, la familia
Blanco ha mantenido viva
la tradicién de las mejores

i recetas manchegas inicia-
! da por su fundador, Pas-
cual Blanco Cantos, adap-
! tindose al mismo tiempo
! a las exigencias de moder-
i nidad propias de cual-
quier otro negocio.

Cocidos, potaje de ver-

duras, arroz, carne y, so-
 bre todo el gazpacho, son
! s6lo algunos de los platos
: que el viajero o el amante
! de la buena cocina puede

i degustar

acompafidndo-

! los de un buen vino de la
i casa, que son cuidados
: con esmero en la bodega
! que posee el propio me-
i sén con capacidad para
! veinte mil botellas.

gastronomia manchega y la mediterrinea

Uno de los socios del
restaurante y continuador
de la saga familiar, Diego
Blanco, explica que el es-
tablecimiento acaba de
sufrir una completa remo-
delacién interior, “dando-
le un toque mas castella-
no con una decoracién en
la que se combinan la pie-
dra y la madera”.

El local tiene capaci-
dad para ciento veinte co-
mensales, y el tipo de
clientes que suele acudir
durante la semana es muy
variado, ya que diaria-
mente se ofrecen menus
variados a unos precios
competitivos.

Mesén de Pincelin
también ofrece lo mejor
de la comida mediterra-
nea, a base de pescados y
mariscos recién traidos
del mar.

Mesén de Pincelin

C/ Las Norias, 10
Almansa (Albacete)
Teléfono: 967 34 00 07

% cevamens g T T LI LT T

BOLETIN DE SUSCRIPCION

FORMA DE PAGO

ECONOMIA Y EMPRESAS

DE CASTILLA-LA MANCHA BN
RECIBO BANCARIO

T 71alén bancario

Banco o Caja de Ahorros

PRECIO ANUAL: 8.000 peselas

—1 Giro o transferencia
) Domiciliacién bancaria

NOTA: Esta suscripcién fendré carécter anual, salvo arden expresa en contrg, sin la cual quedaré autométis

1t renovada.

Muy Sefior mio: Le ruego se sirva cargar en mi
Cuenta Corriente / Libreta de Ahorros, los recibos
que le sean presentados por ECONOMIA Y
EMPRESAS en concepto de Contrato de
Suscripcién

Oficina

Nombre del titular

ENTIDAD

OFICINA | D.C. | N2 CUENTA

CIF/DNI

Direccién

Poblacién

Telf.:

Firma avutorizad

v Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupén y envielo a:

ECONOMIA Y EMPRESAS. Apartado de Correos, 139. Cuenca.
Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periédico.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 29/6/2001.




VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001

* GCongresos

ECONOMIA Y EMPRESAS / 3 9

AGENDA

o Subvenciones y ayudas

e Ferias

* CONGRESO SOBRE
SEGURIDAD
TURISTICA

Fecha: Del 31 de julio al
8 de agosto.

Sector: El sector hotelero
e implicados en
incentivar la

seguridad.

Lugar: Buenos Aires
(Argentina)

* TOP RESA

Fecha: Del 20 al 22 de
agosto.

Sector: Viajes y sector
turistico industrial.
Lugar: Paris
(Francia)

* FANCY FOOD
VERANO 2001

Fecha: Del 8 al 10 de julio

Sector: Alimentacién de
todo tipo.

Lugar: Nueva York
(Estados Unidos)

*FERIA INTERNACIONAL |

DE LUANDA
Fecha: Del 13 al 20 de
julio.

Sector: Multisectorial.
Lugar: Luanda
(Angola)

[ -

o Libros

A INDEMNIZACIONES: para la eliminacion de harinas
resultantes de la transformacion de los subproductos de la
industria carnica

Destinatarios: Empresas legalmente autorizadas que acrediten que lleven a
caba la transformacién de los subproductos de las industrias cirnicas radica-
das en el territorio de la Comunidad Auténoma de Castilla-La Mancha en hari-
nas, y procedido a su eliminacién en la forma que se determine por las autori-
dades.

Importe: 43 ptas/ Kg. Harina de camne; 60 ptas./kg. harina de sangre; 17 ptas./
Kg. para gastos accesorios derivados de las operaciones de transporte y elimi-
nacién de las harinas. :

Requisitos exigidos: La recogida, transporte de subproductos y su tratamiento
en plantas de transformacién deberan realizarse conforme a los sistemas y
requisitos previstos por la legislacién vigente. Las harinas obtenidas después
de la transformacién reuniran los requisitos establecidos, debiendo tener un
contenido de proteina bruta sobre sustancia seca minimo del 45% si son hari-
nas de carne y del 85% si son harinas de sangre y una humedad méxima infe-
rior al 8%.

Plazo de presentacién: Los diez primeros dias de cada mes.

A PRESTAMOS: para renovacién del parque de vehiculos a
empresas de trnasporte piablico de viajeros y mercancias

Destinatarios: Empresas titulares de autorizaciones de transporte ptiblico de
viajeros o mercancfas con una antigiiedad de al menos un afio. Los vehiculos
usados adquiridos para renovar flota serdn de edad inferior a los sustituidos y
no superior a cinco afios. .

Lugar de presentacién: Las solicitudes podran presentarse en cualquier registro perte-
neciente a la Administracién del Estado, a las de las Comunidades Auténomas, y a la

de aquellas Entidades Locales que hubieran suscrito el oportuno Convenio.

Unidad Organica Competente: D.G. Carreteras y Transporte.

Marco legal: Orden de 17 de abril de 2000, por la que se regula el acceso a los
préstamos para la renovacién del parque de vehiculos de Castilla-La Mancha.
Informacién Adicional: Es imprescindible que la empresa solicitante no tenga
sanciones pecuniarias impuestas por resolucién firme.

EMPRESAS

Manual de
Consultoria

Tom LAMBERT

GESTION 2000
BARCELONA

La consultoria es una activi-
dad compleja y con una
competitividad creciente.
Este libro es un auténtico
asesor de asesores, ya que
proporciona todo lo que un
consultor debe saber para
que su actividad sea intere-
sante, impactante y renta-
ble: Identificacién de opor-
tunidades de negocio Net-
working Venta de servicios
Elaboracién de propuestas
ganadoras Fijacion de hono-
rarios Disefio de actividades
rentables Tom Lambert es
un experto internacional-
mente reconocido en el
campo de la creacién y
expansion de la consultoria.
En la introduccién del libro

se confirma que la asesorfa
es, y seguird siendo, un
mercado en crecimiento.

Proporciona informatién
bésica sobre las tendencias
globales actuales y datos
sobre la profesion de asesor
y lo que es mds importante,
proporciona a todos los lec-
tores unas expectativas rea-
listas de lo que este libro
hard por ellos. Estd enfoca-
do exclusivamente al lector
que estd pensando en esta-
blecer su consultoria. Da
consejos sobre la forma de
decidir si debe seguir ade-
lante. También esboza la
profesién y sus altibajos
desde el punto de vista del
principiante.

EMPRESA
Sap R3
Optimizacion del
Rendimiento

THOMAS SCNHEIDER

GESTION 2000
~BARCELONA

Este libro le muestra cémo
i puede optimizar el funcio-
i namiento de un sistema

e Horario AVE

CUENCA
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XI FERIA INTERNACIONAL DEL AJO

Fecha de celebracion:
Del 26 al 29 de julio
Sector:

Empresas relacionadas con la produccién y
la comercializacién del ajo y maquinaria
agricola relacionada con el sector.
Lugar:

Las Pedroiieras
(Cuenca)

Organiza:

Ayuntamiento de Las pedrofieras
Plaza de la Constitucion, 1

Teléfono: 967 13 90 02
.o MANZANX]&S.""
(CIUDAD REAL)

XLI FERIA REGIONAL DEL CAMPO Y
MUESTRAS (FERCAM 2001)

Fecha de celebracién:
. Del 18 al 22 de julio
Sector:Sector:

Feria para profesionales de la agricultura,
riegos, automocién, obras publicas,
muestras y turismo.

Lugar:

Manzanares (Ciudad Real)
Direcci6n:

Recinto del Patronato Ferial

Teléfono: 926 61 06 00
Fax: 926 61 06 00

R/3 y cémo puede trabajar
con €l a costes més bajos. Le
guia en la identificacién y el

andlisis sistematico de pro-
blemas en el funcionamien-
to, la realizacién de mejoras
apropiadas y en la verifica-
cién del éxito de éstas. La
optimizacién del funciona-
miento abarca tanto la opti-
mizacién técnica como la
optimizacién de aplicacio-
nes Desde hace afios, SAP
ofrece sus experiencia en
este campo a través de dos
Remote-Servi-ces: Early-
Watch y GoingLive Check.
Muchas de estas experien-

cias se encuentran en este
libro y se explican con ejem-
plos detallados ( (Release
4.0). El libro se dirige a con-
sultores téc-nicos y a todos
los administradores , en
entorno R/3. Pero es de
igual utilidad para los que
se encargan del desarrollo
de ABAP, directores de pro-
yectos DV y SAP. El autor
Dr. Thomas Schneider tra-
baja desde el afio 1996 para
el Technical Core Compe-
tence Center (TCC) de SAP.
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Nombl’es o EGS Fernando Cortées
p p Gerente de Toledo Ciudad de Congresos
- Félix Rivas, 66 fo o
Dig. deC. . de Energias Renouable La Oficina de Congresos
Félix Rivas hasido nombrado director general 2 ® 99
e | @StA €N un proceso de cambio
vables. Esta empresa, participada por Iberdro-
la y Energia Hidroeléctrica de Navarra (EHN) . .
continente americano, para desarollar fuentes Ana ”::OII\: (;REIRA ”En la l’lltlma reunlén se la oficina. El tema fundamen-
de energia edlica, minihidraulica y solar, entre 1 » h . tal es la promocién de la ciu-
otras. Félix Rivas hasta ahora habia ocupadoel | La Fundacion Toledo Ciudad de p anteo que ay que lntentar dad como destino de congre-
cargo de delegado de Iberdrola en Castilla-La Congresos ha saltado a la ac- aunar es fuerZOS enm ateri a 50s, que eso es lo mas impor-
Mancha y hasta que no se produzca el nombramiento delnuevo, |  tualidad en las iiltimas sema- . tante en cuanto al presupuesto
compaginara su nueva actividad con sus responsabilidades co- |  nas ante el anuncio de la Fede- de turlsmO” de Ia oficina y estd claro que
mo delegado en la regi6n. racion Empresarial Toledana no sélo no se agota conque ha-
— " _ . . (Fedeto) de que pensaba aban- ya un proyecto de Palacios si- ‘
Mlguel P antoja, donarlay posteriormente otras no todo lo contrario. Hay un
Pte. Centro Tecnolégico Madera declaraciones del alcalde de la receptor de congresos mas y
ciudad en las que aseguraba que con una particularidad y es
El Centro Tecnolégico de la Made- habia que replantearse este or- que hay muchos organizado-
ra, que preside Miguel Pantoja, se ganismo. En esta entrevista el res de este tipo de eventos, que
encuentra en proceso de reacredita- gerente de esta Fundacion, Fer- por el hecho de que la ciudad
cién oficial por parte de la Entidad nando Cortés, reconoce que To- cuente con esta etiqueta de pa-
Nacional de Acreditacién (ENAC). ledo Ciudad de Congresos “estd lacio de congresos suponen
Actualmente esta entidad ha some- en proceso de cambio” pero una garantia de que va a haber
tido al centro a una auditorfa de re- aboga por su continuidad. una serie de servicios. Una es-
evaluacién que fue solicitada por el Pregunta: ; Tienen previsto pecie de marchamo de calidad.
Centro Tecnolégico a primeros del afio pasado. Es- algn cambio inmediato en el Por eso a mi me duele, cuando{
te centro disponia de 7 laboratorios acreditados que organigrama de la Fundacién? desde la propia ciudad somos’
se estdn en revision. Respuesta: En la iiltima cicateros con los nombres. Sera
reunién que mantuvo la Funda- un Palacio de Congresos pe-
Mariano P areja dén se plante6 este cambio. B TYTTT — S —— i quefio, pero a veces se le tacha
Presidente de la a)PEG Ahora en Toledo hay varias en- ernanco Lortes, gerente de Toledo, Liudad de Longresos  de salén de actos desde algu-
tidades con capacidad de ges- palacio de congreso, sino como  Congresos en el Miradero? nas posiciones. Si estamos ha-
El presidente de la Confederacién tién sobre turismo. Esta por un  consecuencia de que existe un R: Nunca nos hemos pro-  blando de una instalacién que
Provincial de Empresarios de Gua- lado, el Patronato Municipal de ~ palacio de congresos y tienen nunciado sobre si el Miradero  va a tener una cabida en torno
dalajara (COPEG), Mariano Pareja Turismo, el Plan de Excelencia  que montar una estructura de  eraelsitioono, noshemoslimi-  a 800 6 900 personas, salas au-
Mayo, ha firmado con el presiden- Turistica, estd el Consorcio, estd  promocién que le dé trabajo. A tado a decir cual debian de ser  xiliares para reuniones mas pe-
te de la Caja Rural de Toledo, An- la Diputacién hablando de un  la hora de hacer determinadas  las premisas de un palacio de  quefias y si retine todos los re-
drés Gémez Mora, un convenio fi- posible Patronato Provincial. dedaraciones quizd ha faltado  congresos. Si al final es el Mira-  quisitos para que en el extran-
nanciero de colaboracién entre am- Lo que se plante6 en la Gltima  reflexién en el seno de Fedeto.  dero, lo que no tiene sentido es  jero lo puedan llamar Palacio
bas instituciones por valor de cin- reunién era que hay que inten- P: En algunos i&mbitos se  hablar de estosin tenerencuen-  de Congresos, desde la propia
co mil millones de pesetas. Este acuerdo renueva tar aunar esfuerzos en materia  ha hablado de ta mas considera- ciudad no lo podemos llamar
uno anterior. de turismo y empezar a plante-  crisis de Toledo ciones. Es inevita-  sal6n de actos.
R Ob erto M aganini ar quelapromociénylagestion ~Ciudad de 0 ble que el acceso a P: ;Hasta que punto el he-
p turistica esté méds unificada. Congresos. En Espaiia, este ese Palado de cho de que exista otros orga-
- Gerente de Azudis S.A. Creo que en esta direccién se es- R: No areo. ~ (o "1 . Congresos sea un  nismos de turismo puede in-
t4 trabajando. que en estos tipo Oﬁ CINAS 0 cmodo y fluir en que desaparezca la
El gerente del supermercado Azudis de Distribucion S.A., P: ;Como valora entonces momentos se no nacen de que todo el pro- Oficina de Congresos?
Roberto Maganini, asegura que la filosoffa de esta empre- la declaraciones de Fedeto? pueda hablar forma previa al yecto que habla el R: Las oficinas de congre-
sa, integrada en Intermarché, es la de llegar a los clientes R: Fedeto ha hecho unas de crisis. Estd D alacio de Ayuntamiento de  sos estdn siempre sumidas en
con Ja vocacién de expertos tenderos, cada uno en su pues- dedlaraciones un poco apresu-  claro que el re- Puerta de Toledo una organizacién mis amplia.
to. Esta empresa situada en Azuqueca de Henares prevé radas. No s si es producto de  traso enla apor- congresos sea una unidad: (.. Entiendo que en la nueva
por el momento consolidar la cuota de clientes que ha con- una reflexién interna o no, pero  tacién del ayun- desde los accesos,  definicién de la Fundacion de-
seguido durante los dos afios y medio que lleva abierto el desde luego lo que si esta dlaro  tamiento en el temadela finan-  a los remontes mecanicos ... beria hacerse teniendo en cuen-
local a través dela calidad y la cercania. No descartan abrir es que el argumento que han ciacién ha provocado que la P: ;Queda mucho por ha-  ta que es muy dificil promocio-
nuevos establecimientos cerca de Madrid. puesto encima delamesanose  Oficina lo haya pasadomal..  cer desde la Oficina? nar Toledo como destino de
sostiene. Decir que porque ya P: ;El hecho de que no es- R: La Oficina esta desarro-  congresos sin promocionar To-
Rosario Cantos, existe un proyecto de Palaciode  tén aprobados los presupues- llando varios papeles. Por un  ledo como destino a secas. En
o . Congresos , la Fundacién ha tos este afio puede haber in- lado, estamos paliando la ine-  todos los sitios donde el turis-
Administradora de Fridul S.A. cumplido sus objetivos supone  fluido en esta situacién? xistencia de organizadores mo de negocios va en alza,
desconocer cuales eran los obje- R: El tema de los presu- profesionales de congresos y  cuando el destino esté bien or-
- La administradora de la firma de dulces albacetefia Fri- tivos de la Fundacién y cuales  puestos de este afio va a estar  de hechola oficina estd hacien-  ganizado y le gusta al congre-
dul S.A. asegura que uno de los puntos de mira de esta el modo de operar de cualquier ~mds bien en funcién de cual va-  do una labor de apoyo ténico  sista, genera un mayor turismo
firma es la de potenciar al méximo las ventas en el exte- oficina de congresos a nivel na-  ya a ser la definicién final dela  de facilitar contactos entre genérico, porque este vuelve
* rior, invirtiendo para ello en visitas a ferias asf como en cional. Esta era, précticamente, Oficina de Congresos y donde  ofertores de servicios de la ciu-  hadiendo otro tipo de turismo.
la participacién en consorcios de exportacién. La meta la tinica ciudad en l]a habia una  acabe situada dentro de este  dad y gente que demanda ser-  Creo que la Oficina no sélo es
es la de poder entrar en nuevos mercados y poder, de es- oficina de congresos que no tu-  marco més amplio de promo-  vicios que, en principionoesel  que no deba desaparecer sino
ta forma diversificar su temporada de fabricacién que se viera palacio de congresos. En  cién de turismo. trabajo propio, pero al no ha-  que esta preparada para lidear
centra en el ultimo cuatrimestre del afio, ya que los toda Espafia estas oficinas, nor- P: ;Que opini6n tienen so-  ber ninguna empresa privada  ese cambio y creo que hemos
bombones se suelen consumir en periodo navidefio. malmente no nacen previas al  bre al proyecto del Palacio de  que haga ese trabajo lo apoya hecho un trabajo serio.
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