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Entregados los 
42 galardones 

de la Gran 
Selección de 

Alimentos 2001 
Albacete acogió la noche 
del jueves, 28 de junio, la 
entrega de los Premios 
Gran Selección de Ali­
mentos 2001 que distin­
gue a los mejores vinos, 
quesos manchegos, acei­
tes de oliva y mieles de 
Castilla-La Mancha. En 
total se entregaron 42 ga­
lardones, correspondien­
tes a un primer premio y 
dos accésits por modali­
dad. A este concurso se 
han presentado un total 
de 321 marcas, siendo el 
vino con 225 marcas la 
que más participación ha 
tenido. 
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CONCURSOS EN CASTILLA-LA MANCHA(1" trim.2001) 

ÁREA Concursos 

Vivienda y Obras Públicas 

Servicios y Explotaciones 

Alimentación y P. Agrícolas 

Electricidad y Electtomécan. 

Estudios 

Metalurgia Men^ey\^cula5 

MobiUaiJa y Mate. D¡dâ ^C â̂  

Ofímática y Telecomunicac. 

Papel, A. Gráficas y m.escrito 

Químicas 

Sanidad y Material Médico 

Textiles, Vestuario y Calzado 

Total 2001 

Totol2000 

287 

156 

3 

12 

18 

43 

10 

11 

14 

8 

37 

3 

602 

435 

• 

Presupuesto total* 

16.372.043.643 

8.499.083.304 

65.773.848 

165.412.893 

166.420.655 

833.047.804 

66.874.139 

899.089.099 

106.306.000 

120.710.000 

1.370.249.896 

27.465.337 

28.692.476.618 

17.104.226.430 

Fuente: mercadoficial.com. (*) tn pesetas. 

Concursos urgentes 

Concursos 

34 

13 

1 

2 

7 

-

1 

2 

1 

2 

63 

42 

Presupuestos* 

3.549.588.464 

232.832.637 

6.081.348 

8.246.670 

108.382.684 

1.255.720 

18.164.000 

6.970,000 

17.670.512 

3.949.912.035 

1.317.627.165 

QUE ES 
NOTICIA 

8 

10 

LAS ADMINISTRACIONES En el primer trimestre del año las administraciones públicas han convocado en Casti-
C O N V O C A R O N C O N C U R S O S , Ua-la Mancha un total de 602 concursos que tienen un presupuesto cercano a los 28.700 
P O R 2 8 . 7 0 0 MILLONES millones. Este presupuesto supone un incremento del 67,75%. ^ ,^^ ^^ ̂  ̂ ^ 

En eljmTner tnmestre del^í^ 

El 24% de los costes laboirales 
no corresponden a los salarios 

12 

Un empresario de la región paga una 
media de 250*566 pts* por trabajador 

El coste por empleado creció un 5,1% en 
la región y hs sueldos un 3,8% 

El coste laboral medio de primer trimestre del año y Social. De esta forma, el nes no salariales y cotiza- tre del año el coste laboral 
un trabajador en Castilla- que por primera vez dife- coste laboral está integrado ción. Por tanto, el 24% del aumentó un 5,1% mientras 
La Mancha es de 250.566 
pesetas, según refleja la en­
cuesta del INE referida al 

renda entre salarios y per­
cepciones no salariales y 
cotización a la Seguridad 

por una media de 183.942 
pesetas en concepto de sa­
lario y 66.624 en percepcio-
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coste laboral no correspon­
de al salario propiamente 
dicho. En el primer trimes-

que los salarios sólo lo hi­
cieron un 3,8% y las otras 
dos percepciones un 8,3%. 

Cofaircúr aumentó sus ventas un 
6%, llegando a los 12.400 millones 
La Cooperativa Farmacéutica de Ciu­
dad Real (Cofarcir) ha conseguido si­
tuarse entre las tres empresas más im­
portantes de la provincia de Ciudad Re­
al en cuanto a facturación y el cierre del 
año pasado se salda con unas ventas de 
12.400 millones. Esta cifra supone un in­
cremento del 6% respecto al año ante­
rior. La cuota de mercado de distribu­
ción de Cofarcir en Ciudad Real es del 
75,87%. De las 217 farmacias de Ciudad 
Real, 211 son socios de esta cooperativa 
farmacéutica lo que supone una cuota 

Pág, 

de mercado en esta variable del 97,2%. 
Esta empresa tiene sede en Ciudad Real 
y en Alcázar de San Juan y en ella traba­
jan unas 82 personas, 61 en la capital de 
la provincia y 21 en Alcázar. En total 
Cofarcir reparte sus productos en 280 
farmacias, la mayor parte de ellas en 
Ciudad Real mientras que el resto están 
situadas en las provincias de Toledo, Al­
bacete y Ciudad Real. Diariamente pi­
den fármacos a 700 laboratorios y reali­
zan dos entregas diarias de medicamen­
tos a las farmacias. 

ftJlVA FARMACÉUTICA DE CIUDAD m 

i'íS 

13 

Asudis SJL prevé 
facturar más de 

700 millones 
El supermercado Azu-
dense de Distribución 
(Azudis) tiene previsto 
superar este año los 700 
millones de pesetas en 
facturación. Cifra que 
consiguieron en 2000. 

Frídul mira a los 
mercados 
exteriores 

La empresa ahnansefia de 
fabricación de bombones, 
Fridul, tiene puesto su 
punto de mira en la poten­
ciación de sus ventas al 
exterior que el año pasado 
supusieron el 20% de su 
producción. 

Solán de Cabrás 
pertenece a la 

familia Del Poso 
La familia Del Pozo se ha he­
cho con la totalidad de la em­
presa Solán de Cabras tras 
aportar un cheque del BSCH 
por 16.000 mülones. El acto 
de formalizadón de la venta 
tuvo lugar el 25 de junio. 

Alcatel Tbledo, a la 
cultera de noticias 

sobre la posible venta 
La detona toledana de Alcatd 
está a la expectativa sobre d 
anundo que ha realizado d 
presidente de la multinadcnal 
reqjecto a la venta dd 90% de 
sus fóbiicas. Alcatd en Toledo 
tiene 547 trabajadores. 

Í7'18 Elnegocio 
hostelero sale a 

la calle 
Con la llegada del buen 
tiempo, las mesas y sillas 
de los establecimientos 
hosteleros salen a las ca­
lles, plazas y zonas espe­
ciales de terrazas. Instalar 
una terraza tiene diferen­
tes precios, según la capi­
tal de provincia elegida. 
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CARTA EDITORIAL 

Preocupación 
en Aícatel 

Toledo 
Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

La situación que están viviendo algunas empre­
sas de nuevas tecnologías es un motivo más que 
suficiente para que el anuncio de la venta de un 
90% de las fábricas de Alcatel en todo el mundo 
haya despertado la incertidumbre y preocupa­
ción en la factoría que esta multinacional de ca­
pital francés tiene en Toledo y que da empleo a 
más de 500 personas. Uria cifra nada desdeñable 
y que la coloca entre las empresas de la región 
que más h-abajadores tiene. 

En un momento como el actual, en el que de­
terminados indicadores económicos están empe­
zando a dar cifras más moderadas de crecimien­
to respecto a lo que estábamos acostumbrados, 
estos anuncios por parte de empresas de gran ca­
lado se interpretan con un mayor pesimismo que 
hace unos años o incluso, me atrevería a decir 
que hace irnos meses. 

Las decisiones de una multinacional suelen 
responder siempre a una estrategia general de 
funcionamiento en un ámbito de actuación muy 
amplio, pero a rüvel local es donde tiene las re­
percusiones más visibles y es que desde el punto 
de vista laboral, la incertidumbre que se déme 
sobre medio millar de personas y sus familias es 
un motivo de preocupación justificado. 

Y más allá del problen\a laboral se encuentra 
el marco empresarial en el que desarrollan las ac­
tividades que realiza Alcatel. La teleforua móvil 
ñosp^fé ésfar én su mejor momento, han baja­
do las ventas en el primer trimestre del año y ya 
no sólo Alcatel sino que ha habido obras empre­
sas dedicadas a este sector que han optado por la 
venta de fábricas como una forma de mejorar sus 
resultados. Si ésta, llamémosle inido de crisis, va 
en aimiento llevará consigo un arrastre de em­
presas auxiliares que dependen de la actividad-
de las multinadonales y que no tienen tiempo de 
diversificar su actividad para superar las crisis. 

De momento, no se ha dado a conocer ni de 
qué forma, ni cómo se va a llevar a cabo estas 
ventas pero lo deseable sería que se controlara la 
situadón desde el principio y que todo el proce­
so tenga la suficiente transparenda y daridad 
que se merece. El caso de Sintel y sus trabajado­
res acampados en la Castellana recuerdan los pe­
ligros que tienen los empleados de las multina­
donales que im buen día venden sus factorías. 

Santiago Mateo Sahuquillos, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE CASTILLA-
LA MANCHA 

Incertidumbre en los 
mercados bursátiles 

VírTOR MANTTRL M A R T Í N 

DIRECTOR DEL CENTRO DE VALORES Y BOLSA DE C A J A RURAL DE TOLEDO 

Ciertamente el ejercicio bur­
sátil hasta el momento no es­
tá siendo muy favorable para 
los inversores, encontrándose 
los mercados en la actualidad 
en una clara fase de indefini­
ción con tendencia a la baja, 
tras sufrir fuertes retrocesos 
durante los meses de año que 
llevamos. 

En el ejercicio anterior se 
alcanzaron los máximos his­
tóricos de los mercados de 
renta variable hacia el mes de 
marzo y desde entonces la ca­
ída ha sido en picado hasta 
marcar mínimos en los prime­
ros días de Abril. Desde los. 
mínimos hasta ahora, el mo­
vimiento lateral con pendien­
te positiva se ha impuesto a la 
espera de nuevos datos ma-
croeconómicos que indiquen 

al mercado por donde puede En la imagen, Víctor Manuel Martín. 
ir la evolución futura de la 
economía mundial y por tanto de los 
beneficios empresariales, aimque en 
la última semana la incertidumbre 
sobre la situación económica en Eu­
ropa y Latinoamérica, y las alertas de 
menores beneficios de las empresas 
vuelven a mellar el ánimo de los in­
versores que ven cómo de nuevo el 
mercado vuelve a situarse en pérdi­
das tras un mes y medio de cierta 
tranquilidad 

Sin duda el sector "estrellado" du­
rante este fuerte retroceso ha sido el 
TMT (Tecnología-Media-Telecomu­
nicaciones), descendiendo hasta mí­
nimos no vistos en varios años, ha­
ciendo tabla rasa sea cual sea la com­
pañía y tenga o no beneficios. Tam­
bién existen sectores que habían sido 
olvidados, sectores defensivos, y que 
se han convertido en las "estrellas" 
del parqué, por ejemplo, el sector 
constructor alcanzándose máximos 
en empresas como Dragados. 

Cierto es que el pesimismo está 
instaurado fuertemente como conse­
cuencia de la evolución económica 
incierta, últimamente sobre todo en 
Europa, apareciendo datos de pro­
ducción y de precios altamente preo­
cupantes, mientras el BCE gracias a 
su política inmovilista está obstinado 
en sacrificar el crecimiento económi­
co por la estabilidad de precios, en­

contrándose actualmente con el pas­
tel de la alta inflación junto a la gra­
ve desaceleración en la Eurozona. 
Alemania, según palabras de su mi­
nistro de economía, podría tener ere-

Para los inversores a 
corto plazo la cautela 
debe ser la primera 
premisa; en cambio 

existen oportunidades de 
compra a largo plazo 

cimiento cero en el segundo trimestre 
de este año lo que está provocando 
ventas en la renta variable europea. 

Centrados en el mercado español, 
la marcha de este año se ha visto muy 
condicionada por la situación de 
inestabilidad en Latinoamérica y en 
especial en Argentina donde las em­
presas españolas concentran buena 
parte de su inversión en la zona. Pe­
ro no nos dejemos nublar por esta si­
tuación, excusas para corregir los 
mercados hay cientos: cuando no es 
por la inestabilidad económica de un 
país es porque los beneficios de una 
empresa caen un 1% y se desploma 

todo el sector Ante esta co­
yuntura Telefónica ha sido 
castigada sin misericordia en 
la última semana, poniendo 
como motivo la devaluación 
encubierta de la moneda ar­
gentina, asunto que se sabía 
desde hace más de un mes, 
cuando en realidad Motorola 
estaba vendiendo los 122 mi­
llones de acciones de Telefóni­
ca, que recibió de la venta de 
sus filiales en Méjico a la 
operadora española. 
Sin embargo, el castigo sufri­
do parece excesivo, por lo que 
no es descartable una recupe­
ración del mercado español a 
corto plazo. No obstante, para 
que se_dé_ esta recuperación y 
sea duradera, deberían cam­
biar los condicionantes que 
están deprimiendo la activi­
dad económica en Europa. 
La realidad tartibíériv'̂ hos 

muestra como existe un cierta crisis 
de "infravaloración" de determina­
das empresas que se han visto arras­
tradas por el aluvión de ventas que 
se ha desatado contra todo lo que se 
movía, empresas que muestran ba­
lances y perspectivas bastante mejo­
res que hace dos años (antes del bo­
om tecnológico en los mercados) y 
cuya valoración es infinitamente me­
nor actualmente que en aquel mo­
mento. Razón más si cabe para que se 
vayan tomando'posiciones gradual­
mente de cara a construir una cartera 
sólida a largo plazo en valores sol­
ventes e infravalorados por el mo­
mento, pero que por fundamentales 
el mercado reajustará en el curso del 
tiempo. 

Por lo tanto, y tras los numerosos 
'profit wamings' de las semanas prece­
dentes, los mercados bursátiles pare­
cen estar a la espera de que la situadón 
se aclare antes de decidirse por alguna 
dirección en concreto, cautelosos tam­
bién de cualquier movimiento a la baja 
en los tipos de interés del euro, que en 
los dos próximos meses pudiera reali­
zar el Banco Central Europeo para in­
tentar reactivar la economía. Para los 
inversores a corto la cautela debe ser la 
primera premisa, en cambio existen 
claras oportimidades de compra con 
visos a largo plazo. 
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Bolsa 

Las especuladones so­
bre si la Reserva Fede­
ral norteamericana so­
bre si se bajarían los ti­
pos ha provocado una 
importante caída en el 
parqué madrileño. 

Dólar 
Después de varias se­
manas al alza, el dólar 
ha descendido en un 
punto, beneficiando 
por tanto al euro, que 
estaba viviendo mo­
mentos difíciles. 

Petróleo 
El crudo sigue bajan­
do y el mercado 
apunta a nuevas caí­
das de las cotizacio­
nes, tanto del crudo 
como de las gasoli-
i\as. 

Ü PMON 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUBE La iniciativa de la Asociación de Ciu­
dades Patrimonio de la Humanidad 

de España de estudiar la posibilidad de negociar la 
realización de paquetes específicos que contengan 
ofertas e incentivos para los turistas que quieran vi­
sitar las Ciudades Patrimonio,entie las que se en­
cuentran Cuenca y Toledo. 

D A J A ^^ prórroga de la OCM del aceite hasta el 
año 2003 que va a perjudicar seriamente al 

olivar de Castilla-La Mancha, ya que según las organi­
zaciones agrarias de la región este sistema de ayudas be­
neficia más a las grandes explotaciones y en nuestra co­
munidad autónoma más del 90% son pequeñas superfi­
cies de olivar. 

LA INLVGKN 1)K LA SKALVNA 

LOS TRABAJADORES DE ALCATEL EN TOLEDO TEMEN EL CIERRE DE LA FÁBRICA. 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 
^ ^ ^ ^ ^ S ^ D E CASTILLA-U MANGHAl 
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N O M B R E S B E Á C T U A L I D A O 

J(MlGNAaoF)^ 
Director Comercial de Helados Casty 

' .-Helados Casty de Talavera de la Reina (To­
ledo), ha emprendido la venta de sus artí­
culos fuera de las fronteras nacionales 
(U.E) para aumentar sus actuales ventas, ci­
fradas en 5 millones de litros anuales. El ob­
jetivo es hacerse con un puesto de peso en 
el mercado, según José Ignacio Fernández. 

ANTONIO ZAHONERO 
Presidente de APAG 

La Asociación Provincial de Agricultores 
y Ganaderos de Guadalajara (APAG) ha 
cerrado el ejercicio 2CXX) con un beneficio 
de tres millones de pesetas. El presidente 
de APAG, Antonio Zahonero, ha señala­
do como uno de los retos de la Aso­
ciación mejorar la Seguridad Sedal Agrá-

EUSEBIOBAUTKT^^ 
Director Territorial de Telefónica en C-LM 

Telefóiúca ha firmado un protocolo me­
diante el cual se incorpora cogió miembio 
patrocinador del Convenio Cultural Tole­
do, aportando una cantidad iiücial nueve 
millones de pesetas. El convenio ha sido 
suscrito por el el director tenitorial en Cas­
tilla-La Mancha, Ensebio Bautista. 

Información a los lectores 
Para la publicación de origiiiaies en la sección de Cartas al Director, 

pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3°; o si lo prefleren al 
número de Fax 925 22 50 18 o al I 

I e-mail economiayempresa-cIni@ticoni.es 
Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 

acompafiados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

I I 
EL DATO 

Lito pivcius de lub «btableamicntofc hüti<!crus en Cabiiila-lwa 
Miinthi dufiintc Ü1 pd3d3o mes de DU>O «.'xperiinentdron una 
dujnmución díl 0,S% con respecto al nua dnturior, según &c K-
ai^c en la L'nau&b ÍÍA/K el índice de Frcuüs. Ilotüenxi (IPI i), 
uldburjda pur el In&tituto Naaunol de EsíAÜbtica. En el cun-
juntu del terntonunociundl lob fscows también £ufiriexon un 
rL'buceía en relación á abrí], concretamente del 2,9%-'Xjm esta 
diuninuciún, en Id comunidad aulónixiu cabtellana-manchega 
!üs p!CLU>i hotclcrub se han incrementado un 2JS^a en lo» cmcu 
pnn-ii-ros n\\.'ics de 2001, m!entrci>> que la iredia racional Jib-

íí] ENTRE COMILLAS ! « 

JUAN LUIS BURGÉR, GERENTE 

DE IBERIA EN LA ZONA CENTRO 

DE ¥SPAÑA:"B principal atrac­
tivo será el desarrollo de una acti-
vidaddetáfico regional, con des­
tino a ciudades españolas con ae­
ropuertos y cuyo enlace sea otro 
pais de destino o simplemente ha­
yedos reginales de más de 500 ki­
lómetros como Ciudad Red-Bar­
celona, Ciudad Rea¡-Vigo,etc". 

JAVIER GARCÍA, DIRECTOR 

GENERAL DE PRODUCOÓN 

AGRARIA: (en relación a la CX2M 
del aceite) "Es necesario c¡ue se es­
tablezca algún sistema Cjue regule 
los precios. La desaparición del 
sistema de interoeruáón fue muy 
negativa para Castilla-La Man­
cha". 

JESÚS MARÍA MOLINA, 

SECRETARIO GENERAL DE FA-

MACASMAM: "Castilla-La 

Mancha está a la cabeza del 
resto de comunidades autóno­
mas en cuanto a tributos rela­
cionados con el juego, con un 
recargo autonómico deBO% 
sobre la tasa de juego fijada pa­
ra todo el Estado español". 

FERNANDO CORTÉS, GE­

RENTE DE TOLEDO CIUDAD 

DE CONGRESOS: "Nunca nos 

hemos pronunciado sobre si el 
Miradero era el sitio idóneo o 
no para el Palacio de Congresos 
de Toledo, nos hemos limitado a 
decir cual deberían ser las pre­
misas de un palacio de congre­
sos". 

REITA DE PRENSA 
Greenspan busca un Sol y 
punto de equilibrio S(»nbra 

La Reserva Federal de Estados 
Unidos recortó los tipos de inte­
rés un cuarto de pimto, hasta el 
375%. Alan Greenspan y su equi­
po han buscado en esta ocasión 
un punto de equilibrio. Su deci­
sión revela im esfuerzo de com­
promiso entre quienes piensan 
que la economía norteamericana 
necesita una potente medicina 
monetaria para evitar la recesión 
y aquellos otros, más optimistas, 
que creen que la Fed hubiera de­
bido mantener el predo del dine­
ro, en señal de cor\fianza en la re­
cuperación de la actividad. 

Expansión 

Dos realidades totalmente 
opuestas planean sobre el 
presente de los fabricantes 
españoles de maquinaria 
para madera: por un lado, 
en los últimos años han 
disfrutado como todo hijo 
de vecino de la expansión 
de la demanda y han apro­
vechado para modernizar 
sus instalaciones, estructu­
ras, redes comerciales y 
productos (incluso se han 
posicionado mejor para 
afrontar una posible salida 
creciente al extranjero). 

Tecnimadera 
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LA COLUMNA 

AUJCa SÁNCHEZ 

Los que no 
están la Gran 

Selección 

La motivación em­
presarial es tan im­
portante como el 

poder de inversión de las 
empresas y por supuesto, 
el potencial de crecimien­
to con el que cuentan las 
mismas. Esta semana ha 
tenido lugar uno de los 
más transparentes y espe­
rados premios en el sector 
agroalimentario que con­
tribuyen a motivar los 
ánimos de decenas de 
empresarios, año tras año: 
los Premios Gran Selec­
ción de Alimentos 2001, 
en el que los galardo­
nados han sido una sor­
presa relativa, ya que to­
dos los premiados, un to­
tal de 42 galardones un 
primer premio y dos accé­
sits por modalidad, han 
realizado en su gran ma­
yoría fuertes inversiones 
en aras de la con^etitivi-, 
dad. Estos premios, de 
gran calado en el merca-
do, premian en las catego­
rías de vino, aceite, miel y 
quesos, los cuatro produc­
tos estrellas de la región, 
pero no son los únicos. 
Ampliar, no el número de 
premios, sino el de cate­
gorías a otros productos 
como el azafrán, el cham­
piñón o los embutidos, 
pudiera ser un buen re­
vulsivo para el resto del 
sector agroalimentario, ya 
que, dichos productos 
tanjljién digíjuten de .pe­
culiaridades . autóctonas 
propias de esta Comuni­
dad autónoma y de reco­
nocido prestigio fuera de 

LOS PROTAGONISTAS 

i BBVA CONVOCA 
i EN TOLEDO A 
i UN CENTENAR 
i DE EMPRESAS 

El Banco Bilbao Vizcaya 
Argentina (BBVA) ha 
ofrecido una conferencia 
coloquio el pasado día 25 
de junio en Toledo, a la 
que asistieron un cente­
nar de empresarios convo­
cados. Las ponencias se 
desarrollaron bajo el lema 
"La empresa ante los nue­
vos retos de tecnología y 
mercados". El objetivo de 
este acto fue reunir a em­
presas de la provincia de 
Toledo para conocer de 
primera mano los proble­
mas con los que se en­
cuentran y tomar el pulso 
al sector empresarial de 
Toledo. 

Qran Selección 2001 de 
Alimentos otorga 42 galardones 
El presidente de Castilla-La 
Mancha, José Bono, ha entregado 
en Albacete los Premios Gran 
Selección de Alimentos 2001 que 
distinguen a los mejores vinos, 
quesos manchegos, aceites de 
oliva y mieles de Castilla-La 
Mancha, los cuatro productos 
agroalimentarios más emblemá­
ticos de la región. En total, se han 
repartido 42 galardones, un pri­
mer premio y dos accésits por 
modalidad. Los Premios Gran 
Selección de Alimentos, puestos 
en marcha hace ya doce años por 
el Ejecutivo castellano-manche-
go, pretenden dar a conocer y 
promocionar la excelente calidad 
de algunos de los productos más 
representativos de nuestra tierra 
e impulsar la comercialización 

dé losiñismos, al tiempo que se 
quiere premiar y reconocer al 
sector agroalimentario de la 
región por su esfuerzo para ela­
borar productos de calidad, com­
petitivos y cada vez más adecua­
dos a las demandas del consumi­
dor. Estos premios, que se inicia­
ron en 1990 en la modalidad de 
vinos y a los que se sumaron en 
1993 el queso manchego, en 1994 
el aceite de oliva virgen y en 
1998 la miel, están plenamente 
consolidados tanto en el número 
de participantes, como en la cali­
dad de los productos que concu­
rren al certamen. La Gran Selec­
ción de Alimentos se ha converti­
do en una las citas obligadas 
para el sector agroalimentario de 
la región. 

La familia Del Pozo ya es 
dueña de Solán de Cabras 

El contenciosa que haii manteni­
do los propietarios de la empresa 
conquense "Balrtéíírk» ^ Ag á̂s> 
de Solán de Cabras S.A." ha con­
cluido esta semana, con la com­
pra por parte de la familia Del 
Pozo del 66,6 por ciento de las 
acciones a las otras dos familias 
propietarias, por un importe 
nominal de 16.000 millones de 
pesetas, con lo que se ha hecho 
con el control total de la compa­
ñía, cuyo capital social asciende 
a 24.000 millones de pesetas divi­
dido en 30.000 acciones. La com­
pra se hizo efectiva en un acto 
que se desarrolló el pasado lunes 
en una notaría de Cuenca, en el 
que la familia Del Pozo hizo efec­
tivo el pago a las otras dos fami­
lias propietarias de las acciones. 

que a su vez les fueron entrega­
das'por los representantes de la 
"Corporación Económica Damm 
S.A.", que tuvieron que devol­
verlas tras haberlas adquirido en 
precario en el mes de septiembre 
de 2000 a las familias propieta-^ 
rias del 66,6 por ciento del capir 
tal. La operación supone la ter­
minación de un largo contencio­
so judicial que se inició después 
de que en 1999 la familia Del 
Pozo se negara a vender el 33,3 
por ciento del capital de Solán de 
Cabras (8.000 millones de pese­
tas) a Damm y presentara una 
oferta de compra que no fue 
aceptada por las otras dos fami­
lias propietarias de la compañía, 
que finalmente las vendieron al 
grupo cervecero. 

ALDIA 
Feda presenta a sus socios 

la central de compras 

La Confederación Provincial de Empresarios de 
Albacete (Feda) ha presentado su Central de Com­
pras, basada en la aplicación de e-procurement 
(aprovisionamiento electrónico), que permitirá a. 
las empresas optimizar 3us procesos de compras a 
través de. centros personalizados. Se trata, en defi­
nitiva, de una novedosa fórmula de aprovisiona­
miento, proceso de pago y adquisición de los re­
cursos operativos por parte de una compañía, me­
diante la creación de comunidades virtuales de 
compra. 

La Rurd de Toledo abre una Urna 
de crédito para Afedeto y Copeg 

El presidente de Caja Rural de Toledo, Andrés Gómez 
Mora, ha suscrito dos convenio financieros de colaboración 
por valor de 5.000 millones de pesetas cada uno de ellos con 
el presidente de la Confederación Provincial de Empresa­
rios de Guadalajara, Copeg, Mariano Pareja Mayo, por un 
lado, y El presidente de la Confederación Provincial de 
Empresarios de Guadalajara, Copeg, Mariano Parq'a Mayo, 
y con el presidente de la Asociación de Farmacéuti­
cos Empresarios de Toledo, Afedeto, Ricardo de la 
Vega Casales, colectivo que agrupa a una gran 
parte de las 284 oficinas de farmacias de Toledo. 

Inem-Corporación locales 
invierte 141 millones en Toledo 
La Comisión Provincial de Planificación e Inversiones se ha 
reuitído bajo la Presidencia del Subdelegado del gobierno, 
Jesús Hermida, y con la asistencia del Director Territorial de 
Trabajo, Lamberto García Pineda, y representantes de Orga-
itízadones Sindicales, Empresariales y FEMP. En dicha Co­
misión se aprobaron obras para 56 municipios de nuestra 
provincia, por el que se subvencionan con un total de 141 
millones/pts. y la contratación de 300 trabajadores durante 
tres meses. Esta comisión es continuación de las celebradas 
el 9 y 30 de mayo pasado, en las que se inidó este programa 
de 444 mill/pts. que afecta a un total de 130 munidpios. 
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Casty en Talayera de la 

Frigo y Camy ostentan el 80% del 
sector de los helados en la región 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM Una decena de heladerías tradicionales conviven con ocho 
El consumo medio de hela multinocionoles cn CastiUü-La Mancha sin dañar su competitividad 
dos por persona se sitúa ac­
tualmente en 5,825 litros, 
cifra que está en línea con 
el consumo de los países 
mediterráneos, pero que en 
cambio es todavía sustan-
cialmente inferior al consu­
mo per cápita de los países 
nórdicos, según la Aso­
ciación Española de Fabri­
cantes de Helados. 

Este dato da la razón a 
los esfuerzos empresariales 
que las firmas de helados 
hacen cada año para au­
mentar su producción y 
presencia en los mercados. 
Una presencia que, en Cas-
tiÜa-í!a^ Mancha dominan 
,m: T i ' - , - . , ' - . ' • ,1 ' , -;' .•!''• }r-;' 
las empresas Univeler 

TOLEDO 

TOTAL 

Pumtm Gimaraa dt Comerciif. 

Fodds España (Frigo) y 
Nestlé (Camy), ésta última 
situada en Guadalajara, 
con''úria cuota de mercado 
del 8b*/o, según informaba 
el director comercial de 
Casty, José Ignacio Fernán­
dez. 

En el sector de la fabri­
cación de helados sólo exis­
ten dos empresas que se 
dedican a la elaboración in­
dustrial de este artículo en 
territorio regional, Nestle 
(Camy) en Guadalajara y 
Casty en Talavera de la Rei­
na Toledo. El resto de fir­
mas, un total de 10, son 
empresas de producción 
artesana, cuyo 
mercado no 
entra en com-
p>etenda con 
las grandes 
multinaciona­
les. El número 
de estas em­
presas artesa-
nas, caracteri­
zadas ¡X)r su 
larga tradi­
ción, es de dos en Ciudad 
Real, donde ui\a de ellas. 
Escudero López Eloy S.L., 
lleva trabajando desde 
1817. En Toledo, según el 
censo de la Cámara de Co­
mercio, se contabilizan 

2̂1) 
ha exportación 
cotvtríhuye a 

incrementar el 
consumo de 

helados, situado 
en 5,825 Vpersona 

otras dos, tres en Albacete, 
una en Cuenca y una en 
Guadalajara. Todas ellas 
tienen en común que elabo­
ran el helado, (con leche), 
para su propio consumo, 
prácticamente. "Por nues­
tros negocios, no entramos 
en competencia con las 
grandes multinacionales, 
tenemos nuestra propia 
clientela... no se puede 
comparar im helado como 
el nuestro, que a los quince 
días lo tienes que consumir, 
con el que fabrican Frigo, 
Miko... y el resto, que te du­
ran en el congelador tres 
años", afirmaba la respon­

sable de la He­
ladería de Al­
cázar de San 
Juan (Escudero 
López Eloy 
Bernardo), Ma­
risol Menén-
dez. 

Son desde lue­
go las grandes 
emprescis, co­
mo Casty en 

Talavera, quienes tienen el 
relevo para implantarse 
con mayor fuerza en el te­
rritorio nacional. Así, Casty 
ha invertido 850 millones 
de pesetas en el quinquerüo 
1995-2000, para mejorar las 

Hostelería y alimentadón son los 

líneas de fabricación y 
construir uiia plataforma 
frigorífica nueva, hasta lle­
gar a una producción en la 

dos sectores que más están contribuyendo a aumentar el consumo. 

la Asociación Española de mercado de la distribución 

Las heladerías 
tradicionales 
La fabricación artesana de he­
lados en Castilla-La Mancha 
apenas supone un 1% del 
consumo de este artículo típi­
camente veraniego. No supe­
ran la decena el número de 
empresas qué se dedican a la 
elaboración artesana del hela­
do y su principal caiacteristi-
ca es su tradición, como en el 
caso de Escudero López Eloy 
S.L. (CR.), que se remonta al 
siglo pasada 

campeiña 2000 de 5 millo­
nes de litros con una factu­
ración de 1.200 millones de 
pesetas y una plantilla en 
campaña de 120 f>ersonas. 
"No podemos determinar 
si al término de la presente 
campaña, septiembre, ha­
bremos aumentado las ven­
tas -afirmaba el director co­
mercial de Casty, José Igiw-
cio Fernández Castiller-
aunque es cierto que en lo 
que llevamos de tempora­
da, por el clima, ha sido 
mejor que la del año pasa­
do". El incremento nadorud 
en la fabricación de helados 
ha sido de un 3,6%, según 

Fabricantes de Helados, au­
mento que se ha producido 
por el tirón de las exporta­
ciones, que incrementaron 
un 19%. 

También en la región 
Casty, cuyos principales 
mercados son Toledo, Ma­
drid y Ávial, ha iniciado un 
plan de exportación, ven­
diendo productos a Irlan­
da, Inglaterra y Francia, ca­
si de forma consolidada, 
aimque en pequeñas canti­
dades por el momento. 

Los distribuidores de 
helados y productos de ul­
tramar son otras de las em­
presas relacionadas con es­
te sector, que experimentan 
i m p o r t a n t e s 
cambios en 
verano. El nú­
mero de éstas 
no supera la 
c i n c u e n t e n a 
en Castilla-La 
Mancha y em­
plean a unos 
500 trabajado­
res en verano. 
Por regla ge­
neral son empresas 
pertenecen a los 
grupos. Las 

Existen 
alrededor de 50 

empresas de 
distribución 

cjue emplean a 
500 trabajadores 

que 
grandes 

principales 
marcas son Royne, Camy, 
Menorquina, Frigo y Miko. 
En Toledo se disputan el 

Royne, Frigo Miko y Casty, 
una situación casi calcada 
al resto de las provincias. 

Royne, con dos centros 
de distribución en Toledo, 
uno en Mora, es la que "po­
siblemente", según el ge­
rente de Royne en Mora, Ja­
vier Fortes, posea el mayor 
número de vehículos de re­
parto, con 12 en el centro 
de Mora. 

Lácteos 

Por otro lado, aunque el 
98% de la leche que se utili­
za para helados es leche en 
polvo que prácticamente 
no se elabora en C2istilla-La 

Mancha (los 
p r i n c i p a l e s 
p r o v e e d o r e s 
son Alemania 
y Bélgica), den­
tro del sector 
lácteo, hay que 
destacar que 
fxjr venta de 
leche líquida 
en Castilla-La 

' Mancha se fac­
turan 3^500 millones de pe­
setas anuales, según la 
Unión de Cooperativas de 
Castilla-La Mancha. En los 
preparados de leche, fabri­
cación de helados y, por su 

Las cooperativas 
de Ucaman 

produjeron 62.541 
tm. de leche 

Si en elaboración de deri­
vados lácteos (exceptuan­
do los quesos), la región 
no aglutina un número 
importante de empresas 
ni su voliunen de nego­
cio es sobresaliente, en la 
producción de leche ocu­
rre todo lo contrario. Las 
cooperativas lácteas inte­
gradas en la Unión de 
Cooperativas de Castilla-
La Mancha (Ucaman), un 
total de 12 produjeron en 
la campaña 2000-01 una 
cuota de 62.541 tm de 
leche para industrializa­
ción. Los principales des­
tinatarios de esta leche 
son Quesos Forlasa y 
García Vaquero en Castí-
lla-La Mancha, y fuera de 
lá re^óft"Pá¿cliail,-'Dán!o- ' 
ne y Caseríos Ibéricos, 
principalmente. La pro- '• 
ducción de leche aumen­
tó un 7% respecto a la 
campaña anterior. La acti­
vidad de estas 12 empre­
sas cooperativas repre­
sentaron el 33% del total 
de empresas lácteas de 
CastíUa-La Mancha, que 
produjeron un total de 
188.000 toneladas. EsUs 
cooperativas, radicadas 
principalmente en la pro­
vincia de Toledo, asocian 
a un colectivo de 216 
explotaciones gáhadefák ' 
dedicadas a la prodúc-" ^' 
ción de leche de vaca y 
disponen por término 
medio de una cuota de 
producción de290Tm., 
un 5% más que la media 
disponible por las restan­
tes 484 explotaciones de 
Castilla-La Mancha. 

puesto, en la elaboración de 
quesos, es donde esta mate­
ria prima alcanza en la Co­
munidad ima facturación 
de 80.000 millones anuales, 
de los cuales tan sólo un 
5% provendrían de los pre­
parados de leche (yogures, 
biós, helados, leche en con­
serva, leche en polvo, etc), 
según el director de Ali­
mentación y Cooperativas 
de la Jimta de Comunida­
des, Francisco Mombiela. 
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ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

La Cooperativa Farma­
céutica de Ciudad Real 
(Cofarcir) ha conseguido 
situarse entre las cuatro 
empresas más importan­
tes de la provincia en 
cuanto a facturación, al­
canzando en el pasado 
ejercicio una facturación 
global de 12.400 millones 
de pesetas, lo que supone 
un incremento del 6% con 
respecto al año anterior. 

Cofarcir es un almacén 
mayorista de distribución 
de especialidades farma­
céuticas, artículos de die­
tética y 
otros artí­
culos de 
p a r a f a r -
m a c i a . 
Asimismo, 
es la coo­
p e r a t i v a 
farmacéu­
tica más 
antigua de 
la provin­
cia de "Ciudad Real, ya 
que se constituyó en el 
año 1931 con cinco profe­
sionales farmacéuticos. 

En estos momentos tie­
ne sede en Ciudad Real y 
Alcázar de San Juan, y en 
ella trabajan 82 personas -
61 en Ciudad Real y 21 en 
Alcázar de San juan-, 
además de catorce traba­
jadores autónomos que 
fundamentalmente desa­
rrollan labores de trans­
porte de los productos a 
farmacias del ámbito ru­
ral. 

Cofarcir reparte sus 
productos a 280 farma­
cias de la región, 220 de 
ellas de Ciudad Real, y el 
resto de las zonas limítro­
fes en l^s provincia de To­
ledo, Albacete y Cuenca. 

Según estos datos provK^ 

Cofarcir creció un 6% en 2000, 
hasta 12.400 millones de pesetas 

La cooperativa farmacéutica tiene sus redes de 
distribución en Ciudad Real y Alcázar de San Juan 

Se trata de la 
cooperativa 

farmacéutica más 
antigua de la 
provincia de 
Ciudad Real 

A diario, piden fárma­
cos a- 700 laboratorios y 
realizan dos entregas dia­
rias de medicamentos a 
las farmacias, por lo que 
disponen de un stock de 

aproximada­
mente un mi­
llón y medio 
de unidades 
de artículos, 
repartidas en 
22.000 re­
ferencias. 
En la actuali­
dad, tienen 
a u t o m a t i z a ­
do el 65% de 

su trabajo y el número 
medio de especialidades 
farmacéuticas que salen 
de sus almacenes al mes 
de 1,1 millones de unida­
des, unas 50.000 unidades 
al día recorriendo en tor­
no a 100.000 kilómetros* 
mensuales para llevar sus 
productos. 

•Los datos económicos 
de esta cooperativa ha­
blan por sí solos: en 1997 
facturaban 10.400 millo­
nes de pesetas y en el 
2000 alcanzaron los 
12.400 millones, lo que re­
presenta un incremento 
de casi un 20% durante 
este periodo. 

En 1999 se habían con­
vertido en la cuarta em­
presa con mayor factura­
ción de la provincia ciu-

COOPERATIVA FARMACÉUTICA DE CíUpAD R a | 

Cofarcir mantiene un ritmo de crecimiento constante en los últimos años. 

dadreleña y aunque los 
datos de este año todavía 
rio se conocen, los res­
ponsables de Cofarcir cre­
en que en el 2000 podrían 
haberse situado ya en el 
tercer puesto en este.ran-
king. 

En el ranking nacional, 
Cofarcir es la empresa 
1.094 en cuanto a factura­
ción, y en la región ocu­
pan el número doce, sien­
do dentro de su sector 
también una de las em­
presas con mayor factura­
ción. A nivel nacional, 
ocupan el puesto número 
30. 

Una cuota de 
mercado del 
75,87% en 

Ciudad Real 

La cuota de mercado 
de esta cooperativa far­
macéutica es muy ele­
vada en la provincia de 
Ciudad Real. Así, 
Cofarcir copa el 75,87% 
de la cuota de mercado 
de distribución de 
medicamentos, muy 
por encima de sus 
competidores como 
Cecofar o Cofares, 
mientras que en otras 
provincias tiene una 
cuota de mercado acep­
table: en Toledo, el 
6,91%; en Cuenca, el 
4,22%; y en Albacete, 
el 0,33%. 

De las 217 farmacias de 
Ciudad Real, 211 son 
socios de Cofarcir, lo 
que supone un 97,2% 
de la cuota de mercado. 
Cofarcir está a su vez 
integrada en la coope­
rativa de segundo 
grado Acofarma, la 
patronal de cooperati­
vas Asecofarma, y 
tiene participación en 
otras empresas como 
Bancofar o Farmadata. 
Asimismo, tienen con­
venios suscritos con 
cooperativas en otras 
provincias españolas 
como Cofares, Cofarán 
o Gicofa. 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

La Asociación de Farma­
céuticos Empresarios de 
Toledo (Afedeto) ha re­
clamado un diálogo más 
fluido con la Consejería 
de Sanidad para encon­
trar vías de colaboración 
entre ambas partes de 
cara al futuro traspaso 
de las competencias sa­
nitarias a Castilla-La 
Mancha. 

Esta ha sido una de 
las conclusiones de la 1 
Jornada Empresarial Far­
macéutica de Toledo ce­
lebrada' el pasado miér-

Los empresarios faimacéuticos toledanos 
piden más diálogo con la Administración 

Para abordar, entre otras, cuestiones como las transferencias 
sanitarias o el Pacto de Estabilidad Nacional 

coles día 27 de junio en 
el Hotel Beatriz, de la ca­
pital regional, a la que 
asistieron cerca de cien 
miembros de la Aso­
ciación. 

Según explicaba el 
presidente de Afedeto, 
Ricardo de la Vega, en 

"los cerca de cuatro años 

que lleva funcionando la 
Asociación el diálogo 
con la Administración ha 
sido prácticamente nulo, 
"con lo que esperamos 
que esta Jomada sea el 
punto de inflexión en 
nuestras relaciones con 
Sanidad, de tal forma 
que a partir de ahora se 

nos tenga en cuenta a la 
hora de tomar decisiones 
relacionadas con el mun­
do sanitario". 

En este sentido, Ricar­
do de la Vega defendía 
que las relaciones entre 
los distintos agentes que 
intervienen en el sector 
farmacéutico -colegios. 

empresarios. Adminis­
tración, distribuidores, 
usuarios- se basen en el 
principio de "comple-
meritariedad inteligen­
te", evitando así que se 
excluya a . cualquiera de 
ellos en temas tan im­
portantes para Castilla-
La Mancha, como son las 

transferencias o el Pacto 
de Estabilidad Nacional 
para la contención del 
gasto farmacéutico. "En 
este último apartado 
-añade- estamos intere­
sados en que se lleve de 
la mejor forma posible 
para nuestra Comunidad 
Autónoma". 

Afedeto agrupa en es­
tos momentos a 135 em­
presarios de la provincia 
de Toledo y entre los 
proyectos de futuro que 
emprenderá se encuen­
tra el de implantar las 
normas de calidad en to­
das las farmacias. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 29/6/2001.



VIERNES, 29 DE )UN10 DE 2001 

P UBLICIDAD ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

SUMA PUNTOS 
INCREMENTANDO TU SALDO 
Y UTILIZANDO LAS TARJETAS CCM 
y CONSIGUE UN ESTUPENDO 

26 REGALAZOS SÓLO POR SUMAR PUNTOS. 
Solicita las bases de esta promoción en cualquier oficina CCM. www.ccm.es tío 

.•. 
CCM Caja 

Castilla 
La Mancha 
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U empresa asiemce^^ 

Maderas Muñoz incrementa 
un 30% su producción 

Hace un año invirtió 55 millones de pesetas en la ampliación 
de instalaciones y la adquisición de nueva maquinaria 

F. J . LLANA NIETO 

Landete (Cuenca) 

Maderas Muñoz es una 
pequeña empresa fami­
liar ubicada en el muni­
cipio conquense de Lan­
dete, dedicada al aserra­
dero de madera para pa-
lets. A pesar de que el 
sector no está atravesan­
do actualmente uno de 
sus mejores momentos 
según seña­
la el geren­
te. Reyes 
Muñoz, la 
sociedad ha 
incrementa­
do su pro­
ducción a-
nual en cer­
ca de un 
30%, como 

consecuencia de la am­
pliación de instalaciones 
realiza da. hace ahora un 
año y la adquisición de 
nueva maquinaria. 

La Dirección General 
de Promoción Empresa­
rial e Innovación depen­
diente de la Consejería 
de Industria y Trabajo 
subvencionó una peque­
ña parte de la inversión 
realizada por esta em­
presa conquense, que 
superó los cincuenta y 
cinco millones de pese­
tas. 

Maderas Muñoz pro­
duce al día cerca de 
treinta metros cúbicos 
-de madera procedentes 
en su mayor parte de la 
zona de Talayuelas, tam­
bién en Cuenca. 

Reyes Muñoz critica 
la fuerte caída de precios 
que está sufriendo el 
mercado nacional de 
madera, como conse­
cuencia de la entrada 
masiva de este producto 
procedente de Francia, 
"que ha provocado una 

caída gene­
ralizada en 
los precios 
y que ha a-
fectado de 

s e COmercializCL en forma muy 

significati­
va a las 
e m p r e s a s 
pequeñas", 
asegura. 

En este contexto, la 
sociedad familiar prevé 
cerrar el presente ejer­
cicio con un volumen de 
facturación sensible­
mente inferior al del pa­
sado año. 

Desde que se consti­
tuyó. Maderas Muñoz a-

La totalidad de la 
madera aserrada 

la comunidad 
autónoma de 

Valeru:ia 

La entrada de madera de Francia ha provocado^najcaida de precios. 

sierra made­
ra para la fa­
bricación de 
palets, que se 
comercializa 
en su totali­
dad en la co­
munidad au­
tónoma de 
Valencia. 

En Lande­
te es la úiúca empresa 
que se dedica a esta acti­
vidad, aunque en la pro­
vincia conquense Ayun-

Las nuevas 

tamiento Maderas de 
Cuenca concentra la ma­
yor parte de toda la acti­
vidad maderera. 

Las nue­
vas insta­
l a c i o n e s 
de Made­
ras Mu­
ñoz tie­
nen una 
superficie 
construi­
da de 
1.750 me­

tros cuadrados, en la 
que se distribuyen la.s 
distintas fases del ase­
rradero: Así, una máqui-

instalaciones 
tienen una 
superficie 

construida de 
1,750 m' 

na se encarga de pelar la 
madera cortada y traída 
del monte, antes de pa­
sar a otra que se encarga 
de hacerla trozos. 

La madera recibe el 
ancho deseado en la fase 
posterior, aunque no se­
rá hasta la siguiente 
cuando reciba los cortes 
perfectos de longitud. 

Por último, se hacen a 
medida las tablas que 
posteriormente se utili­
zarán para la fabricación 
de los palets, y que se a-
pilan antes.de su comer­
cialización a empresas 
valencianas. 

A pesar de tratacs* d«> 
una pequeña sociedad 
familiar. Maderas Mu­
ñoz dispone de una 
plantilla de diecisiete 
trabajadores, entre los 
que se incluyen los tres 
hermanos continuadores 
de la tradición familiar. 

Reyes Muñoz descar­
ta por el momento diver­
sificar la producción de 
madera a otras activida­
des distintas de la de fa­
bricación de palets. 

La materia prima con 
la que trabaja se adquie­
re en el mes de noviem­
bre de cada año. 

Química Ntra. 
Sra. del Caimen 
se incorpora al 
sector de lejías 
y detergentes 

F. J. U . N. 
Pozo de la Sema (C. Real) 

Químicas Nuestra Seño­
ra del Carmen se consti­
tuyó hace casi un año 
como sociedad anónima 
laboral, aunque las exi­
gencias jurídicas que es­
to supone ha supuesto 
un importante frenazo a 
muchas de sus activida­
des recogidas en el obje­
to social. 

Según explica el ge­
rente, Pedro López, la 
sociedad anónima labo­
ral se dedica a la fabrica­
ción de lejías y deter­
gentes, que vende direc­
tamente y también a tra­
vés de tres almacenes 
bajo la marca comercial 
Belén. También almacena 
y vende al por mayor y 
menor de productos de 
droguería y limpieza. 

Su ámbito de actua­
ción se circunscribe a la 
provincia de Ciudad Re­
al, donde otra empresa 
de Pedro Muñoz, Casa 
Kiriko, lidera este seg­
mento del mercado" pro­
vincial. 

Actualmente, Quími­
cas Nuestra Señora del 
Carmen cuenta con una 
plantilla de cuatro traba­
jadores, todos ellos 
miembros de la familia 
López. 
• Pedro López también 
dispone de otros nego­
cios relacionados con la 
hostelería y el sector de 
la alimentación, en ge­
neral. 

F. J . LLANA NIETO 

Valera de Abajo (Cuenca) 

La empresa Puertas JPG 
acaba de invertir cerca 
de trece millones y me­
dio de pesetas en la ad­
quisición de nueva ma­
quinaria, que le ha per­
mitido incrementar de 
forma significativa la 
producción de ventanas, 
según explicaba el geren­
te y propietario, Julián 
Peral. 

A pesar de su peque­
ño tamaño, la empresa 
está renovando cons­
tantemente, ya que du­
rante el pasado año in-

Puertas JPO invierte 13,5 millones 
de pesetas en nueva maquinaria 

La empresa de Valera de Ahajo produce cerca 
de quince sillas de madera al día 

virtió casi doce millones 
de pesetas en nueva ma­
quinaria. 

Puertas JPO está ubi­
cada en el municipio 
conquense de Valera de 
Abajo y aunque comenzó 
su actividad hace seis 
años en el sector de 
puertas, en estos mo­

mentos tan sólo fabrica 
ventanas de. madera, "ya 
que nuestros clientes así 
nos lo han exigido du­
rante este periodo", afir­
maba Julián Peral. 

A lo largo de estos 
años, la empresa se ha 
especializado en un tipo 
de ventana caracterizada 

por sus propiedades ais­
lantes, que le ha permiti­
do mantener un ritmo de 
crecimiento sostenido, y 
que incluso se espera in­
crementar como conse­
cuencia de la puesta en 
funcionamiento de la 
nueva máquina de con­
trol numérico para hacer 

medios puntos. 
Sus clientes son muy 

variados: desde particu­
lares hasta almacenes, 
pasando por albañiles, 
siendo su principal ám­
bito de actuación la pro­
vincia de Teruel, ya que 
allí las condiciones cli­
matológicas se caracteri­

zan por ser muy duras. 
La plantilla de Puertas 

JPO es pequeña, de tan 
sólo cuatro personas, 
mientras que las instala­
ciones de Valera de Aba­
jo tienen una superficie 
de 800 metros cuadra­
dos, de los que cerca de 
quinientos son de fábrica 
y los trescientos restantes 
se utilizan de almacén. 

Actualmente, la em­
presa conquense fabrica 
al día cerca de quince 
ventanas, a las que se les 
ha inyectado un produc­
to que garantiza el 70% 
de inmovilidad. 
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El crecimientq^^d^ 

Azudis S.A. prevé superar los 
700 millones de facturación 

ALICIA SÁNCHEZ 

El 

Azuqueca (Guadaiajara) ^^ supermeYcodo potie ul púhUco TTiás de 3 . 5 0 0 referencias 
supermercado Azu ^^^ tíendos especializcidas en charcutería, pescadería, etc 

La firma está 
ubicada en una 

superficie de 3^600 
metros cuadrados, 

de hs que 1.600 se 
dedican a la venta 

dense de Distribución 
S.A. (Azudis), de 1.200 
metros cuadrados, situa­
do en Azuqueca de He­
nares, prevé superar el 
volumen de ventas del 
p a s a d o 
año, que 
se cifraron 
en 700 mi­
llones de 
pesetas. 

El ge­
rente de 
este su­
permerca­
do, Rober-
to Ma-

ganini, pasó a formar 
parte hace tres años del 
grupo de supermercados 
Intermarché, abriendo su 
actual superficie, de más 
de 1.200 metros cuadra­
dos hace dos 
años y medio 
en Azuqueca 
de Henares 
( G u a d a i a j a ­
ra). Su trayec­
toria profe­
sional -"voca-
cional, aun­
que con an­
terioridad yo 
venía del área 
de ventas en el sector pe­
trolífero", apuntaba Ro­
berto Maganini-, comen­
zó hace tres años en el 
sector del comercio tras 
realizar unos cursos de 
formación del "grupo de 

tenderos" que integra In­
termarché. 

La filosofía de Azudis, 
integrada en Intermar­
ché, es hacer llegar a los 
clientes la vocación de 

" e x p e r t o s 
tenderos, ca­
da uno en su 
puesto, en la 
p e s c a d e r í a , 
cha rcu te r í a , 
p a n a d e r í a , 
etc, con una 
atención cer­
cana a nues-
tros clien­
tes", afirma­

ba Roberto Maganini. De 
hecho, de los actuales 23 
empleados de Azudis 
S.A., la mayoría son de la 
localidad azudense, lo 
que permite cumplir con 

la filosofía 
de "cerca­
nía" de la 
empresa. 
La firma 
ha experi­
m e n t a d o 
unos in­
crementos 
a n u a l e s 
m e d i o s 
del* 15%, 

pasando en su factura­
ción de 500 a 600 millo­
nes, de 1998 a 1999 y de 
ésta última cifra a 700 mi­
llones en el año 2000. 

Roberto Maganini pre­
vé mantener este ritmo 

Los 23 empleados 
de la firma son 

azudenses, "para 
dar un trato de 

confianza a 
nuestros clientes" 

Foto de Archivo. Azudis comercializa más de 3.500 referencias. 

de crecimiento, "aunque tonda en la entrada a 
no ampliaremos física- Azuqueca, no nos permi-
mente ya que por nuestra te crecer más de los 3.600 
ubicación, junto a una ro- metros cuadrados de los 

Los planes de expansión de la empresa 
se centran en fidelizcíT a sus clientes 

La empresa de Azuqueca de Henares prevé por el 
momento consolidar la cuota de clientes que ha 
conseguido durante los dos años y medio que 
lleva abierto el local, a través de la calidad y la 
cercanía y confianza en el trato con sus clientes. 
No se descartan abrir nuevos establecimientos, 
por cercanía, entre otros lugares Madrid, aunque 
son proyectos a largo plazo que no están defini­
dos por la dirección de la empresa. Hasta el 
momento ofrecer ese "trato del pescadero de toda 
la vida para que la gentes del lugar se identifique 
aún más, es el objetivo de la empresa". 

que disponemos en la ac­
tualidad". En esta super­
ficie se incluye también 
el parking, que tiene vma 
capacidad para 75 vehí­
culos a ras del suelo, 
"que es donde prefieren 
la mujeres", afirmaba 
Maganini, gerente de 
Azudis, y además direc­
tor de Recursos Huma­
nos de Intermarché. 

El supermercado co­
mercializa más de 3.500 
referencias, intentando 
ofrecer no sólo los pro­
ductos típicos del merca­
do, sino otros de bazar o 
de temporada para fideli-
zar a los clientes. 

Versoni 
exporta en 
torno a un 
20% de su 
producción 

M.M.A. 
Malagón (Ciudad Real) 

La empresa Versoni, ubica­
da en la localidad ciuda-
drealense de Malagón, 
exporta en tomo a un 20% 
de su producción de sillas y 
sillones para oficina. La 
cuota de exportación de la 
empresa va en aumento, 
estando presentes funda­
mentalmente en Francia e 
Inglaterra, aunque según 
ha indicado e) gerente de 
Versoni, Felipe González, 
"últimamente estamos 
haciendo contactos en Ara­
bia Saudí y en los Emiratos 
Árabes, y estamos en en 
negociación con México y 
Argentina, entre otros." 

Versoni es una de las 
empresas que participa en 
misiones comerciales que 
organiza la Cámara de 
Comercio de Ciudad Real y 
en la actualidad se encuen­
tran preparando una 
misión comercial a México 
que tendrá lugar en el mes 
de septiembre. 

"Consideramos las 
misiones comerciales una 
buena forma para estable­
cer enlaces y conocer nue­
vos mercados, tanto en los 
que tenemos posibilidades 
como en los que no es posi­
ble vender", señaló Gonzá­
lez. 

Versorü es una empresa 
con un rüvel técnico de pro­
ducción que les permite 
fabricar asientos para ofici­
nas adaptados a problemas 
específicos que satisfacen 
las diversas exigencias 
individuales y laborales. 

M(#.^fí!$ MIHfJIIÍÍI<^jlS>JIS úANADEItAS, iNDÜSTItlAlES, COMEUCIALES 

* MoíiliaAto- Htiatta 
* OUaé. PúUical 

* GuiueJttai. 

(Fábricos: C Real Toledo, Albacete, Cuenca) 

WkNGUARD 
PREFABRICADOS PARA CORSTRUCCIÓn V URBARISmO 

Tfnos: 91.41147 97/91.5644037 
Fax:91.4117159 
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De este forma quierê ^ 

Fridul apuesta por potenciar 
sus ventas en el exterior 

Durante el año pasado, el volumen de exportación alcanzó el 
20% de su producción de bombones 

A N A I . MOREIRA 

Almansa (Albacete) 

La empresa almanseña 
Fridul está muy interesada 
en potenciar al máximo 
sus ventas en el exterior, 
que el año pasado alcanza­
ron el 20% de la produc­
ción. 

Esta firma - dedicada a 
la fabricación de bombo­
nes- tiene una producción 
media de u-
nos 400 to­
neladas a-
nuales y se­
gún explica­
ba a este se­
manario la 
adminis t ra­
dora de Fri­
dul, Rosario 
Cantos, el 
p r i n c i p a l 

mercado exterior donde 
están vendiendo es Portu­
gal, seguido de Francia. 
También están presentes 
en Israel, República Che­
ca, Colojnbia y Estados U-
nidos. 

El objetivo de entrar'en 
nuevos mercados es el de 
diversificar su temporada 
de fabricación, dado que 
en la actualidad es muy 
estacional. En este sentido, 
Rosario Cantos explica 
que en España los bombo­
nes tienen un consumo 
muy ligado al periodo na­
videño, y la época más 
fuerte de fabricación se 
centra en los meses de sep­
tiembre, octubre, noviem­
bre y diciembre. 

Para potenciar sus ven-

Su facturación el 
año pasado fue de 
unos 370 millones 

y esperan 
aumentarla entre 
un 10% y un 15% 

tasa en el exterior están in-
virtiendo en visitas a ferias 
y en la participación en 
consorcios de exportación 
y concretamente en Alba-
trade, donde han entrado 
de pleno este mismo año. 

La facturación de Fri­
dul el año pasado alcanzó 

los 370 mi­
llones, unos 
20 millones 
más que el 
ejercicio an­
terior y las 
previsiones 
para el pre­
sente es po­
der aumen­
tar en torno 
a un 10 o un 

20%. 

La empresa trabaja nor­
malmente "bajo' démand'a*' 
aunque concretamente a-
hora están fabricando so­
bre stocaje pero teniendo 
en cuenta la demanda de 
años anteriores. 

La plantilla actual de 
Fridul es de 22 trabajado­
res, aumentando durante 
los últimos cinco meses 
del año aproximadamente 
en unos 7 trabajadores 
más, dependiendo de la 
campaña. 

Esta empresa fue cons­
tituida por dos socios en el 
año 1970 y se dedicaba en 
exclusividad a la industria 
del helado. Un año des­
pués entra otro socio que 
cuenta con una empresa 

Fridul se trasfaclíó á'ñOfevas IriSUMifMes en«kmo 1994 en la localidad de Almansa 

de Trombones y caramelos' 
que se cierra en la década 
de los 80 y por entonces es 
cuando Fridul se decide a 
iniciar su actividad como 
complemento de la indus­
trial del helado, como fa­
bricante de bombones. 

En los primeros años de 
esta nueva actividad, el 
objetivo principal es ofre­
cer un producto de prime­
ra calidad, destinado a 
confitería especializada y 
distribuyéndolo solo en 
estuchados a granel. 

Hacia el año 94 y coin­
cidiendo con el traslado de 
la ubicación de la emprea 

a ñü¥\?Ss~ instalaciones se 
lanza una nueva gama de 
productos, en esta ocasión 
estuchados, pero siempre 
siguiendo una línea arte-
sanal. 

En los últimos años y 
para atender la demanda 
han tenido que realizar im­
portantes inversiones, tan­
to en maquinaria como en 
ir^talaciones, siendo prin­
cipalmente 1998 el año en 
el cual se instaló una línea 
completa de producción 
automática de bombones, 
varios depósitos de cober­
turas y máquinas envolve-
doras de última tecnología. 

Estas inversiones les 
han permitido aumentar la 
producción progresiva­
mente ofreciendo mayor 
calidad, puesto que su pro­
ducto es de un nivel me­
dio-alto, así como ampliar 
su gama industrial, desti­
nada al canal de impulso y 
grandes superficies. 

Este año han realizado 
una importante inversión 
dirigida a la implantación 
de un nuevo sistema infor­
mático que les permite con­
trolar todo el proceso de fa­
bricación, así como el se­
guimiento del sistema de 
calidad. 

Pinna del 
convenio 

de transporte 
de mercancías 

de Cuenca 
REDACCIÓN 

Cuenca 

El presidente de la Aso­
ciación de Empresarios 
de Transporte de Mer­
cancías por Carretera de 
Cuenca, Pedro Lozano, y 
el vicepresidente de esta 
asociación empresarial , 
Rafael Aliaguilla, han fir­
mado el viernes, 29 de ju­
lio, el convenio de este 
sector en la provincia de 
Cuenca. 

Este documento afecta 
a cerca de 1.500 trabaja­
dores en toda la provin­
cia conquense y tendrá 
una vigencia de tres a-
ños, siendo efectivo has­
ta el 31 de diciembre de 
2003. 

Desde la Federación 
de Asociaciones de Em­
presarios Conquenses 
(Faec), organización em­
presarial en la que está 
integrada la Asociación 
de Empresarios de Trans­
porte de Mercancías por 
Carretera de Cuenca, se 
quiere destacar la impor­
tancia de este acuerdo 
que vendrá a regularizar 
definitivamente las con­
diciones laborales en un 
sector en el que, hasta a-
hora, existía un vacío le­
gal al respecto. 

Dentro de los sectores 
en los que la federación 
empresarial tiene repre­
sentación actualmente se 
está en vías de nego­
ciación del convenio co­
lectivo de clínicas priva­
das. 

Empresarios de gasolineras de 
Ciudad Real analizan el sector 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 
La junta directiva de la 
Asociación Provincial de 
Empresarios de Estaciones 
de Servicio de Ciudad Real 
se han reunido para anali­
zar el sector. El presidente 
de la Asociación, Gonzalo 
Abeleira, ha informado de 
las asambleas nacional y 
regional celebradas re­
cientemente, en la que se 
trataron capítulos como el 

abanderamiento de gasoli­
neras, liberalización de la 
venta de combustibles, etc. 

Uno de los puntos más 
importantes tratados en la 
junta directiva ha sido lo 
relacionado con los contra­
tos de abanderamientos de 
las estaciones de servicio. 
El objetivo de esta organi­
zación empresarial es que 
no superen los cinco años 
tal y como sucede en el 
resto de la Unión Europea. 

También se han estu­
diado las multas a Cepsa 
por parte del Tribunal de 
la Defensa de la Compe­
tencia por irregularidades 
en los contratos y se está 
a la espera de ur\a resolu­
ción con la compañía 
Repsol en el mismo senti­
do. 

El próximo 18 de sep­
tiembre se celebrará la 
Asamblea General de esta 
organización empresarial. 

A estudio la plataforma de 
Transporte de Alcázar 
REDACCIÓN 

Alcázar de San Juan (C. Real) 

El Centro -Europeo de 
Empresas e Innovación 
(CEEI) .de Ciudad Real 
va a realizar un estudio 
de viabilidad técnica, 
económica y jurídica pa­
ra la creación y el desa­
rrollo de una plataforma 
logística multimodal ca­
rretera-ferrocarril en Al­
cázar de San Juan. El co­
rrespondiente acuerdo 

será firmado entre el CE­
EI y la Fundación para la 
Promoción en los próxi­
mos días. 

Este estudio, que será 
desarrollado en los pró­
ximos meses, ha sido en­
cargado al CEEI por en­
cargo del ayuntamiento 
de Alcázar a través de su 
Fundación Municipal 
para la Promoción Eco­
nómica y el Empleo, y en 

el mismo se tendrán en 
cuenta todos los factores 
para su puesta en mar­
cha, como el propio mer­
cado, las infraestruc­
turas, los aspectos jurídi­
cos y legales, econó­
micos y financieros. 

El estudio de mercado 
será una de las partes 
más importantes de la 
posible viabilidad de la 
Plataforma Logística. 
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El acto de fomalizaci^^^ 

La famiUa Del Pozo ya es 
dueña de Solan de Cabras 

CESAR ARMUNA 

Cuenca 

El contencioso que han 
mantenido los propietarios 
de la empresa conquense 
"Balneario y Aguas de 
Solán de Cabras S.A." ha 
concluido esta semana, con 
la compra por parte de la 
familia Del Pozo del 66,61̂  
por ciento de las acciones a 
las otras dos familias pro­
pietarias, por un importe 
nominal de 16.000 millones 
de pesetas, con lo que se ha 
hecho con el control total de 
la compañía, cuyo capital 
social asciende a 24.000 
millones de pesetas dividi­
do en 30.000 acciones. 

La compra se hizo efecti­
va en un acto que se desa­
rrolló el pasado lunes en 
una notaría de Cuenca, en 
el que la familia Del Pozo 
hizo efectivo el pago a las 
otras dos familias propieta­
rias de las acciones, que a su 
vez les fueron entregadas 
por los representantes de la 
"Corporación Económica 
Damm S.A.", que tuvieron 
que devolverlas tras haber­
las adquirido en precario en 
el mes de septiembre de 
2000 a las familias propieta­
rias del 66,6 por ciento del 
capital. 

La operación supone la 
terminación de un largo 
contencioso judicial que se 
inició después de que en 
1999 la familia Dd Pozo se 
negara a vender el 33,3 por 
ciento del capital de Solán 
de Cabras (8.000 millones 
de pesetas) a Damm y pre-
sentctra ima oferta de com­
pra que no fue aceptada por 
las otras dos familias pro-
pietarieis de la compciñía, 
que finalmente las vendie­
ron al grupo cervecero. 

Sin embargo, la familia 
Del Pozo interpuso una 
demanda en los tribunales 
que finalmente les han 
dado la razón; primero el 
Juzgado de Primera 
Instancia e Instrucción 
número uno de Cuenca, 
que dictó una sentencia en 
la que declaró nula la 
adquisición de las acciones 
por parte de Danun y anuló 
el procedimiento seguido 
para el qercicio del derecho 
de adquisición preferente y 

El capital social asciende a 24.000 millones de 
pesetas divididas en 30.000 acciones 

Solán de Cabras tiene una facturación de unos 6.000 millones al año. 

posteriormente la 
Audiencia Provincial, que 
declaró que la famüia Del 
Pozo ejercitó en tiempo y 
forma el derecho preferente 
de adquisición de acciones. 

Por lo tanto, en cumpli­
miento de la sentencia las 
familias Sanz Gallego y 
herederos de Asunción 
Sanz Pérez vendieron las 
acciones a la familia Del 
Pozo, que se subrrogó los 
contratos que los anteriores 
formalizaron en septiembre 
de 1999 con el grupo 
Damm, según explicaba 
Antonio del Pozo. 

En este sentido, la sen­
tencia de la Audiencia 
Provincial de Cuenca del 
p>asado 5 de junio establecía 
que la Antoiúo y Julia del 
Pozo ^etcitétron en tiempo 
y forma el derecho de 
adquisición preferente de 
las acciones 1 a 10.000 y 
20.001 a 30.000, por el precio 
de 800.000 pesetas la acdórv 
cuya forma de pago debería 
ser la prevista en los contra­
tos suscritos entre los accio­
nistas vendedores y Danun 
el 30 de julio y el 5 de agos­
to de 1999. 

Treis haber cumplimenta­
do la compra de acciones, 
Antonio del Pozo asegura­
ba que había sido un día de 
satisfacción y de alegría 
para toda la familia, que a 
partir de ahora intentará 
que Solán de Cabras sea 

una empresa lo más grande 
posible y la mejor para 
' Cuenca,-qlíé es la idea que 
siepipre han tenido. 

Indicaba que intentarán 
llevar adelante una línea de 
actuación mejor que la de 
hace dos años, porque en 
este periodo de tiempo han 
aprendido algunas cosas, 
por lo que espera no repetir 
errores y hacer ima empresa 
más adaptada al siglo XXI. 
Concretamente, señalaba 
que han aprendido una 
serie de cuestiones que evi­
dentemente van a poner en 
práctica, porque "no hay 
que olvidar que esleimos en 
un mimdo muy global y 
que una de las lecciones que 
hemos aprendido es que 
solos es difícil camiiwr". 

Sus objetivos pasan por 
mantener a Solán de Cabras 
entre las empresas pimteras 
españolas dentro del sector 
de envasadoras de aguas, 
aunque Antonio del Pozo 
no ha querido adelantar 
cuales van a ser sus lúteas 
de actuación hasta que 
conozcan en que situación 
se encuentra la compañía. 

Según Antonio del Pozo 
en estos momentos no 
conocen la situación de la 
empresa, porque las infor­
maciones que pidieron 
como socios núnoritarios a 
través del Consejo de 
Administración no les han 
sido facilitadas, por lo que 

Damm recibió el 
chectue del 

BSCH 

La cervecera Damm 
celebró el pasado martes 
su junta general de 
accionista en Barcelona, 
en la que los responsa­
bles de esta compañía 
informaron que siguen 
interesados en mantener 
su línea estratégica de 
invertir para "crear un 
grupo de aguas" des­
pués de vender su parti­
cipación en Solán de 
Cabras. Según informa 
Europa Press, los fondos 
propios del Grupo 
Damm se elevaban a 
final del año pasado a 
34.093 millones de pese­
tas, a los que hay que 
añadir los 16.000 millo­
nes que han ingresado 
por la devolución del 
66,6% de las acciones de 
Solán de Cabras. 
Antonio del Pozo pagó 
el predo de estas accio­
nes en un cheque del 
banco BSCH en el acto 
de f onnalizadón. 

no saben cuantos trabajado­
res integran la plantilla rü 
tampoco cual es la factura­
ción actual, ya que el último 
dato que tienen es que en 
1999 se situaba en el entor­
no de los 6.000 millones. 

La firma realiza todo tipo de carpintería metálica. 

Cerrajerías Caima 
apuesta por el 

mercado de Madríd 
La Sociedad Limitada ha ampliado 

recientemente el número de empleados 
ALICIA SÁNCHEZ 

Las últimas 

sido para 

Sta. Cruz de la Zarza (Toledo) 

Cerrajerías Gaima S.L., 
constituida en 1993 en Co­
munidad de Bienes y des­
de hace cuatro transforma­
da en Sociedad Limitada, 
apuesta por 
cont inuar 
consolidan­
do su mer­
cado en 
M a d r i d , 
donde en­
cuentra a 
sus princi­
pales clien­
tes dentro 
del sector 

de la construcdón de vi­
viendas nuevas. No obs­
tante, su actividad de fabri­
cación de productos metá­
licos, aluminio y carpinte­
ría, también tiene un hueco 
en el segmento de las refor­
mas de viviendas, así como 
en el de la coiktotcdón de 
na vea industriales. 

Desde estructuras metá­
licas para edificios, hasta 
ventarías o sofisticadas 
puertas para viviendas 
forman parte de la fabrica­
ción de Cerrajerías Gaima, 
empresa también conso­
lidada a través de los tra­
bajos realizados en la loca­
lidad toledana de Santa 
Cruz de la Zarza y su co­
marca. 

Según explicaba uno de 
los socios de la empresa, 
Mario Sánchez, el ritmo de 
trabajo de la firma ha caído 
ligeramente desde el pasa­
do año, en el que el "boom 

inversiones han 

adQuisición de 
soldadoras y 
cortadoras 

de la construcción" tam­
bién se hizo notar en esta 
empresa, cuya cifra de ne­
gocio se sitúa en 10 millo-i eb 
nes de pesetas anuales, -n 
"Aunque el presente año 
hemos notado una dismi-

in .nuGióa. ,,.de . -
los entíargos, 
es ahora 

- cuando man-
_ tenemos un r,; 

buen ritajyiíit^o-t 
~ de trabajo>- • 
- ya que en el 

año 2000, en 
ocasiones, no 

~ p o d í a m o s 
atender to­

das las demandas". 
La competenda del sec­

tor, aun siendo trabajos 
que requieren mano de 
obra muy especializa, es 
muy alta, y espedabnente 
en la comarca. Sirva de 
qemplo, en Santa Cruz de 
la Zarza, existen un total 
de siete empresas dedica­
das a la fabricación de pro­
ductos metálicos excepto 
maquinaria. 

Las últiiruis inversiones 
se han llevado a cabo en la 
adquisición de xma corta­
dora para hacer bocas de 
llaves así como unas solda­
doras. 

El número de emplea­
dos de la empresa es ac­
tualmente cinco, de los 
cuales dos son sodos, Ma­
rio Sánchez y Gabriel Jimé­
nez, y uno ha sido rédente-
mente contratado para ha­
cer frente a determinados 
trabajos. 
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El presidente de la Junte 

Entregados los galardones 
de la Gran Selección 

REDACCIÓN 

Albacete 

El presidente de Castilla-La 
Mancha, José Bono, ha 
entregado en Albacete los 
Premios Gran Selección de 
Alimentos 2001 que distin­
guen a los mejores vinos, 
quesos manchegos, aceites 
de oliva y mieles de Casti­
lla-La Mancha, los cuatro 
productos agroaUmentarios 
máS; emblemáticos de la 
región. En total, se han 
repartido 42 galardones, un 
primer premio y dos accé­
sits por modalidad. 

Los Premios Gran Selec­
ción de Alimentos, puestos 
en marcha hace ya doce 
años por el Ejecutivo caste-
Uano-manchego, pretenden 
dar'a conocer y promocio-
nar la excelente calidad "de 
algunos de los productos 
más representativos de 
nuestra tiersaie'impulsar la 
comerdalizaciórt de los mis-' 
mos, al tiempo que se quiere 
premiar y reconocer al sec­
tor agroalimentario de la 
re^éftipor su esfuerzo para 
elaborar productos de cali­
dad, competitivos y cada 
vez más adecuados a las 
demandas del consumidor. 

La Gran Selección de Ali­
mentos se ha convertido en 
una las citas obligadas para 
el sector agroalimentario de 
la región. La cada vez 
mayor calidad de los pro­
ductos participantes en 
estéis premios es la mejor 
muestra del esfuer2o y la 
tenacidad de los empresa­
rios, cooperativistas y traba­
jadores de la industria agro-
alimentaria castellano-man-
chega para ganar el reto de la 
calidad, agradar a los palada­
res más exigentes y tener una 
mayor presencia en los mer­
cados. 

A esta edición de los Pre­
mios Gran Selección de Ali­
mentos, se presentaron un 
total de 321 marcas partici­
pantes en el conjunto de pro­
ductos y de categorías, vol­
viendo a destacar la modali­
dad de vinos, que alcanza el 
mayor número de participan­
tes en la historia de estos pre­
mios, con 225 marcas distri­
buidas en las seis categorías 
en las que se compite. 

En la duodécima edición se han presentado un 
total de 321 marcas en todas las categorías 

PRIMER PRBVlia ALTOS DEL GABRIEL- Coop. S. Antonio Abad (Villamalea (Albacete) 
ACCÉSIT: LOS GALANES-Coop. Santa Catalina-La Solana (Ciudad Real) 
ACCÉSIT: VIÑA ALAMBRADA- Bodegas Hermanos Rubio S.L: (Villasequilla (Toledo) 

VINQ ROSADO 
PRIMER PREMIO: VIÑA ALBALI- Félbc Solis S.A.- Valdepeñas (Ciudad Real) 
ACCÉSIT: AZUA-Coop. Vitivinos Anunciación -Villamalea (Albacete) 
ACCÉSIT; GRAN ABID- Albavinsa (Albacete) 

VINO TINTO lOVEN 
PRIMER PREMIO: CANTORRALES- Coop. Ntra. Sra. del Rosario -El Provendo (Cuenca) 
ACCÉSIT; CALDERICO-Coop. Castillo de Consuegra -Consuegra (Toledo) 
ACCÉSIT: CINCO ALMUDES- Coop. San Ginés-Casas de Benitez (Cuenca) 

VINO TINTO CRIANZA 
PRIMER PREMIO ARTERO- Viñedos y Bodegas Muñoz S.L- Noblejas (Toledo) 
ACCÉSIT: ALLOZO 97-Bodegas Centro Españolas -Tomelloso (Ciudad Real) 
ACCÉSIT: VARONES 97- SAT Santa Rita-Mota del Cuervo (Cuenca) 

VINO TINTO RESERVA 
PRIMER PREMIO: VEGAVAL PLATA 95- Miguel Calalayud SA. -Valdepeñas fCReal) 
ACCÉSIT: VIÑA CONSOLACIÓN 95-Bodegas Sánchez M.uUteTOP (Albacete) 
ACCÉSIT: TORRE DE GAZATE 97- Cbop.'Vin. de Tomelloso -Tomelloso (CR) 

í i l i « • ii ] li II 
VINO TINTO GRAN RESERVA 
PRIMER PREMIO GRAN PRISTAN 95- J. Ramón Lozano - Villanobledo (Albacete) 
ACCÉSIT: SEÑORÍO DE GUADIANEJA 91-Vin. de Castüla- Manzanares (CR)| 
ACCÉSIT; MONTECLARO 96- Cabovasa- Valdepeñas (Ciudad Real) 

EN ACEITE 

P.O. MONTES DE TOLEDO 
lERpREMIO MONTE CONSUEGRA 

A. Eladio Rodríguez Calvo- Consuegra (TO) 
ACCÉSIT: PALOMINO; Aceites 

Palomino Ulla S.L: -Consuegra (TO) 
ACCÉSIT: MONTES NORTE- Coop. 

Montes Norte- Malagón (Ciudad Real) 

SIN DENOMINACIÓN DE ORIGEN 
li^PREMIO: R. LENONA A.RLend-

na- Hellín (Albacete) 
ACCÉSIT; LORIETTA: Aceites Hur­

tado y DerivadosS.L.Fuensalida (TO) 
ACCÉSIT: ¡EREZ- Hermanos Jerez-

Alameda de, la Sagra (Toledo) 

PREMIADOS EN MÎ L 

D.O. "MIEL DE LA ALCARRIA" 
l^PREMIO: TÍO FÉLDfc Apícola Puente 

Nuevo S.L:-Caspueñas (Guadalajara) 
ACCÉSIT: COLM. ALCARREÑOS: 

Coop. Apicul. de la Alcarria-Hudves (CU) 
ACCÉSIT: GUADALHOR- Marciana 

Corredor Herrera- Guadalajara 

SIN DENOMINACIÓN DE ORIGEN 
l^RpREMig J. GUTÍERREZ LIMA Jaime 

Gutiérrez lima- Horcajo de los Montes (CR) 
ACCÉSIT: APÍCOLA LAS OBRERAS: 

Apícola Las Obreras-MinglaniUa (Cuenca) 
ACCÉSIT: MIEL DE LAS CASAS DE' 

ABRIL- Api-Mancha- Barrax (Albacete) 

PREMIADOS EN l A CATEGORÍA EE QUESOS 

QVESO ARTESANO SEMICVRADO 
PRIMER PREMIO: EL PESEBRE- Quesera Campo Rus -Sta. M° dd Campo Rus (Cuenca) 
ACCÉSIT: MONTEGUERRAS-Ouesera Herenciana Cofer- Herencia (CR) 
ACCÉSIT: PULIDO- Pilar Cámara Almarza- Sta. Cruz de la Zarza (Toledo) 

OUESO ARTESANO CURADO 
PRIMER PREMIO: NAVALOSHACES- Agrop. Navaloshaces -Conral de Calatrava (CR) 
ACCÉSIT: MIRO-Ouesos Miro- San Clemente (Cuenca) 
ACCÉSIT; MANZANARO-.Manzanaro Corrales- Herenda (Ciudad Real) 

OUESO INDUSTRIAL SEMICURADO 
PRIMER PREMIO: MONTESCUSA- Quesos Lominchar - Corral de Almaguer (Toledo) 
ACCÉSIT: COOUEM-Coop. Q. Manchega la Santa Cniz-La Alberca de Zancara (Cuenca) 
ACCÉSIT: VALDEHIERRO- Quesos Cristo del Prado C.B.- Madridejos (Toledo 

OUESO INDUSTRIAL CURADO 
PRIMER PREMIO; DON BERARDO (ETIQUETA ORO)- Quesos Forlasa-VillanDbledo(AB) 
ACCÉSIT: CORCUERA-Ouesos Corcuera- La Puebla de Montalbán (Toledo) 
ACCÉSIT: CASA DEL CAMPO- Mantequerías Arias S.A.- Albacete 

Alcatel fabrica en Toledo sistemas de acceso. 

Inquietud entre los 
trabŝ adoires de 

Alcatel en Toledo 
A h. espera de conocer los planes de 

reestructuración del grupo en todo el mundo 
F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

El anuncio hecho por el 
presidente de Alcatel, 
Serge Tchuruk, de que 
antes de 2002 venderá la 
casi totalidad de las fá­
bricas ^que tiene regarfi-
das por todo el mundo 
ha sembrado de inquie­
tud a los 547 trabajado­
res que conforman la 
plantilla de la factoría 
que la multinacional 
francesa tiene en Toledo. 

Aunque fuentes de la 
compañía han señalado a 
Economía y Empresas de 
Castilla-La Mancha que 
todavía es pronto para 
saber cómo afectará a las 
plantas de España, el 
presidente del Comité de 
Empresa de Alcatel Tole­
do, Juan Hernández Sal­
merón, explicaba que el 
anuncio del presidente 
del grupo les había cogi­
do por sorpresa, ya que 
hace poco más de tres se­
manas se rumoreaba una 
posible fusión con Lu­
cent Tecnología. 

Hernández Salmerón 
señalaba que oficialmen­
te no habían recibido 
ningún tipo de comuni­
cación por parte de la Di­
rección sobre los futuros 
planes de venta de fábri­
cas, y que estaban a la 
espera de la reunión que 
Serge Tchuruk iba . a 
mantener el viernes 29 
de junio con el presiden­
te del Comité Intercen-
tro, que representa a los 
centros de producción 

distribuidos por España: 
el de Santander (cable y 
fibra óptica), Ramírez de 
Prado, Villaverde y Tole­
do (sistemas de acceso). 

El presidente del Co­
mité de Empresa de Al­
catel^ ̂  Jole4p, „ cpr|?id^r^,.,. 
que el problema de la 
compañía no tiene que 
ver con el posible cese de 
actividad, ya que Alcatel 
seguirá vendiendo pro­
ductos con su propia 
marca, aunque fabrica­
dos por empresas ajenas. 
"En este sentido -añade-
nos preocupa que las fac­
torías se vendan a otras 
compañías y que éstas 
aprueben expedientes de 
regulación de empleo y 
prejubilacione? „ant|cipa-, 
das". : : , -., :-, 

Los más afectados por 
la venta de la fábrica de 
Toledo serían los 69 tra­
bajadores que actual­
mente tienen un contrato 
eventual. 

Lo más paradójico de 
esta situación es que la 
fábrica de Alcatel lleva 
acometiendo desde hace 
varios meses un rediseño 
completo de su proceso 
productivo, además de 
una modernización de 
equipos, que supondrán 
una inversión global cer­
cana a los seiscientos mi­
llones de pesetas. Juan 
Hernández Salmerón 
afirma que el cambio de 
la factoría está siendo 
cornpleto, "y es algo que 
no conocen ni los más 
viejos del lugar". 
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Mecte a más de treŝ ^̂^ 

Firmado el convenio de 
las contratistas de Repsol 

ANGELES. S. INFANTES 

Ciudad Real 

Tras varios meses de nego­
ciación lia quedado formal­
mente cerrado el acuerdo 
de estabilidad laboral para 
los trabajadores de las 
empresas contratistas de 
Repsol Petróleo, Química y 
Distribución de Puertolla-
t)Q. • 

Los responsables de CC 
OO y UGT y los respor\sa-
bles de la Junta de Comu­
nidades estuvieron presen­
tes en la firma de este con­
venio, que afecta a 350 tra­
bajadores de empresas 
subcontratadas que traba­
jan en Repsol. 

Los aspectos fundamen­
tales del pacto pasan por 
conseguir la estabilidad 
laboral de los trabajadores 
afectados y por asegurar 
los derechos adquiridos 
con los años para, quienes 
realizan tareas de manteni­
miento en las distintas 
plantas, en el caso de que 
haya un cambio de adjudi­
cación del servicio a otras 
empresas contratistas. , 

Las tareas de los trabaja­
dores acogidos al acuerdo 
son el mantenimiento eléc­
trico, la instrumentación y 
la mecánico de las diferen­
tes plantas. 

El documento es pione­
ro en el ámbito de la indus-
.tri^petyoquúnica española, 
• ya que en ningiín complejo 
del país se ha conseguido 
una mejora tan importante 
en las condiciones de esta­
bilidad de los trabajadores. 

Son empresas que se dedican a tareas de 
rrmrUerúmiento de las diferentes plantas del complejo 

Repsol Puertollano se ha acogido directamente a este convenio que otras empresas estudiaráh. 

Al pacto se acoge exclu­
sivamente la empresa Rep­
sol, porque 
ni las 

e m p r e s a s 
auxiliares de 
Repsol ni la 
Federación 
de Empresa­
rios de 
Puertollano 
se han 
s u m a d o 
directamen­
te al pacto. 

Ambas partes han ale­
gado la necesidad de anali­
zar en profundidad el 
documento y esperan que 

Se trata de urí 
documento 

pionero en el 
ámbito de la 

industria 
petroquímica 

el próximo mes de julio 
podrán determinar si se 

suman o no, 
al pacto de 
estabilidad. 
El pacto ya 
está en mar­
cha porque 
tiene fecha de 
a p l i c a c i ó n 
desde la 

firma del 
mismo pero 
ya se aplican 

en la empresa otros pactos 
alcanzados anteriormente 
y que, al igual que el sus­
crito forman parte del 
documento general que se 

suscribía a finales del año 
pasado en el que ya se asu­
mía el problema de los plu-
ses de nocturnidad y las 
jomadas. 

Al haberse rubricado de 
una forma tan satisfactoria 
este pacto por el empleo, 
los agentes sindicales pre­
tenden que el mismo se 
haga extensivo al resto de 
grandes empresas de la 
comarca como las minero 
eléctricas del grupo Endesa 
y Fertiberia, para lo que los 
resporisables de estas plan­
tas deberían manifestar la 
misma voluntad de enten­
dimiento que Repsol. 

Más de 45.000 
personas visitaron 

Ferial 2001 
Han participado en este encuentro 

100 expositores y 145 stands 
REDACCIÓN 

Toledo 

La Feria de Alimentación 
de la provincia de Toledo, 
inaugurada el 21 de junio, 
cerró sus puertas con un 
rotundo éxito de público, 
que refrenda los objetivos 
de la organización. 

Más de 45.000 personas 
han pasado durante tres 
días la feria. Los visitantes 
han recorrido los diferen­
tes espacios feriales degus­
tando los 

a l i m e n t o s 
que cada 
e x p o s i t o r 
ofrecía, rea-
1 i z a n d o 
compras de 
los mejores 
p r o d u c t o s 
de la pro­
vincia de 
Toledo y de Castilla-La 
Mancha. 

Un total de 100 exposi­
tores y 145 stands se han 
distribuido en los 4.000 
metros cuadrados del 
recinto ferial, promocio-
nando los alimentos de 
Toledo, entre los que han 
destacado el jamón, el 
queso, el vino y el aceite. 

Un total de ocho Corne­
jos Reguladores han esta­
do presentes en la Feria, 
mostrando al visitante las 
cualidades de sus respec­
tivos alimentos y produc­
tos, además de Cooperati­
vas, minoristas, mayoris-

Pecjueñasy 
medianas empresas 
de diversos sectores 

han valorado 
positivamente su 

presencia en la feria^ 

tas, explotaciones agrope­
cuarias y artesanos de la 
alimentación. 

Pequeñas y medianas 
empresas de los sectores 
aceiteros, bodegas, cárni­
cas, embutidos, dulces, 
confitería, licores, pana­
dería, y otros muchos, 
han valorado positiva­
mente su presencia en 
Ferial 2001, teniendo en 
cuenta tanto la afluencia 
de visitantes como el 
volumen de negocio gene­

rado y las 
ventas pro­
ducidas. 
Tras los 
dos prime­
ros días de 
Feria, dedi­
cados más 
e s p e c i a l -

, rn,9,qf ̂  a los 
profesiona­

les, el fin de semana se ha 
caracterizado por una 
asistencia masiva de 
público, sobre todo en las 
primeras y ultimas hor^s 
del dia, cuando menos se 
sufren las altas tempera­
turas que padece Toledo 
estos días. 

La Diputación de Tole­
do, organizadora de la 
Feria, ha cosechado un 
importante reconocimien­
to del público hacia su 
stand, en el que se han 
repartido 50 lotes de pro­
ductos de alimentación, 
en riguroso sorteo entre 
los visitantes. 

MóNiCA MORENO 
C-LM 

El presidente del Consejo 
Regional de Cámaras de 
Castilla-La Mancha, Juan 
Antonio León Triviño, y el 
director de Negocio de Caja 
Madrid en Castilla-La Man­
cha, Esteban Gómez, han 
firmado un convenio de 
colaboración por el que la 
entidad financiera aporta 
2.500.000 pesetas (12.020 
euros) para la realización de 
un master en comercio 
internacional y sus técnicas, 
que el Consejo Regional de 
Cámaras ha organizado en 

El Consejo Regional de Cámairas impulsa 
un master de comercio exterior 

Colaboran en esta iniciativa, de la que se podrán beneficiar 25 
alumnos, Caja Madrid y la Universidad de CastíRa-La Mancha 

colaboración con la Univer­
sidad de Castilla-La Man­
cha. 

El objetivo de éste mas­
ter es la formación de espe­
cialistas en comercio inter­
nacional de cara a desempe­
ñar funciones directivas o 
ejecutivas, o a crear empre­
sas especializadas en servi­

cios de comercio exterior. 
Asimismo complementar 
los conocimientos en mate­
ria internacional de los pro­
fesionales de las empresas 
c a s t e l l a n o - m a n c h e g a s . 
Podrán participar en este 
curso de 400 horas teóricas 
y 300 horas de prácticas, 25 
alumnos, de los que 18 han 

de ser para titulados uni­
versitarios y el resto traba-

' jadores o profesionales 
especializados en comercio 
exterior. 

El coste de matrícula 
de este master que se 
desarrollará en la Facul­
tad de Ciencias Económi­
cas y Empresariales de 

Albacete del 7 de octubre 
de 2001 al 26 de mayo de 
2002, es de 500.000 pese­
tas. Las prácticas en 
empresas serán retribui­
das, de tal maoera que las 
que se realicen en empre­
sas de España, fundamen­
talmente en Castilla-La 
Mancha, se pagarán con 

270.000 pesetas los dos 
meses, mientras que los 
alumnos que realicen sus 
prácticas en el extranjero 
recibirán 240.000 pesetas 
mensuales. 

El director de negocio 
de Caja Madrid en. Casti­
lla-La Mancha, Esteban 
Gómez, indicó que el 
principal motivo que 
movió a la entidad a cola­
borar con este master "es 
porque el principal objeti­
vo del curso es formar 
especialistas en el ámbito 
de comercio exterior. Se 
formarán profesionales 
en la excelencia". 
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iberia, interesada 
en aumentar el 

70% de su 
mercado doméstído 

Las expectativas que el 
futuro aeropuerto de Ciu­
dad Real está generando 

no se limitan al floted-
miento económico que 

actualmente vive esta du­
dad manchega. Estas, lle­
gan también a compañías 
como Iberia que cada vez 
están más interesadas en 

afianzar su posidón en el 
mercado centro-español, 

donde, en el caso de la 
recién privatizada, mantie­

ne el 70% de la cuota de 
mercado del los vuelos 
domésticos. Iberia que 
analizará pormenoríza-

damente la rentabilidad 
del aeropuerto de Ciudad 

Real para su compañía, no 
duda en que contribuirá a 

potendar la actividad del 
tráfico regional. 

ALICIA SÁNCHEZ 

Toledo 

"Somos los primeros intere­
sados en que se cree defini­
tivamente la infraestructu­
ra, luego veremos si res­
ponde a los criterios de ren­
tabilidad de la compañía". 
Así de cauto se mostraba el 
gerente de Iberia en la zona 
centro de España (Madrid, 
Castilla y León y Castilla-
La Mancha), Juan Luis Bur-
ger, al referirse al futuro 
aeropuerto de Ciudad Real. 

Sin embargo, la razón de 
ser de estas instaladones, 
cuya realidad es cada vez 
más plausible tras superar 
el informe de impacto 
ambiental del Ministerio de 
Medio Ambiente (siempre 
y cuando se asegure la pro­
tección de las ZEPA's), es a 
todas luces "viable y atrac-

El aeropuerto de Ciudad Reí también genera expectativas en Iberia. 

"Somos los primerô ^̂  

Iberia analiza el 
futuro aeropuerto 

de Ciudad Real 
tivo", según el gerente de 
Iberia Zona Centro, Juan 
Luis Burger, quien afirmó a 
Economía y Empresas que 
"estamos a la expectativa 
de que esta nueva infraes­
tructura sea en breve una 
realidad". 

Uno de los 
actuales obje­
tivos de Ibe­
ria es aumen­
tar su cuota 
de mercado 
d o m é s t i c o 
( v u e l o s 
nacionales) , 
en la zona 
centro de 

España, donde en la actua­
lidad tienen el 70% del mer­
cado. A nivel internacional 
la compañía, en competen­
cia con otras 102 empresas, 
ostenta el primer puesto 

"El aeropuerto es 
viable y atractivo 
para potenciar el 

desarroüo del 
tráfico re^^orud 

dentro de España'* 

con el 50% del tráfico inter­
nacional que sale y llega a 
los aeropuertos del centro 
de España (Castilla y León 
y. Madrid). 

El principal atractivo, 
segiin el director de Iberia, 

será el "desa­
rrollo de una 
actividad de 
tráfico regio­
nal; con des­
tino a ciuda­
des españo­
las con aero­
puertos y 
cuyo enlace 
sea otro país 
de destino o 

simplemente trayectos 
regionales de más de 500 
kilómetros como Ciudad 
Real-Barcelona, Ciudad 
Real-Vigo, etc". 

El tráfico internacional. 

Ciudad Real-Tokio, por 
ejemplo, explicaba Burger, 
será, en principio menos 
interesante desde Ciudad 
Real-para las compañías 
aéreas. 

Iberia está en la actuali­
dad desplegando un plan 
de expansión en Castilla-La 
Mancha para captar clien­
tes. Así, redentemente se 
celebraba una reunión de 
directores de venta de Ibe­
ria en un conoddo hotel de 
Toledo. Entre los acuerdos 
alcanzados, destaca el fir­
mado con la Fimdación 
Toledo Ciudad de Congre­
sos, a través del cual se 
incentivarán todas las sali­
das de empresas de Toledo 
con Iberia y vuelos intema-
donales cuyo destino sea 
Toledo Ciudad de Congre­
sos. 

La venta de activos 
de Endesa preocupa 

en PueitoUano 
La empresa emplea en la localidad 

ciudadrealeña a 78 trabajadores 
A.S. INFANTES 

Se está 
negociando el 
compromiso de 
las inversiones 
para asegurar 
la viabilidad 

Ciudad Real 
Las centrales sindicales 
UGT y CC.OO. han mos­
trado la preocupación que 
les produce el proceso de 
"desinversión" que sufre el 
grupo Endesa, que afecta a 
12 localida­
des españo­
las entre las 
que se en­
cuentra Puer-
toUano (Ciu­
dad Real) 
donde existe 
una planta 
de esta em­
presa. Los 
agentes sindicales temen 
por la estabilidad laboral 
de los 1.182 trabajadores 
que tiene Endesa en Espa­
ña, 78 de ellos en Puerto-
llano, cuando se produzca 
definitivamente la venta 
del 5% de los activos de la 
compañía. Puertollano es 
una de las centrales con 
"máximo riesgo" al no ser 
una planta excesivamente 
grande, por lo que" el futu­
ro de 78 trabajadores de 
esta empresa se cuestiona 
por parte de los agentes 
sindicales. 

En estos momentos la em­
presa y los sindicatos ya 
han entrado en nego­
ciaciones con el objetivo 
primordial de mantener 
las condiciones laborales 
de los trabajadores que se 
encuentran en activo. La 
reivindicación fundamen­
tal de mantenimiento del 

empleo supone también la 
petición de que una vez 
que la venta del activo de 
Endesa sea efectiva los em­
pleados sean reingresados, 
en su totalidad, dentro del 
mismo grupo, ya que si 'es­
to no ocurre así los trabaja­

dores podrían 
perder derechos. 
Los agentes sindi­
cales están dis­
puestos a "rom­
per la paz social" 
si no se llega a 
una solución y 
esa situación de 
c o n f r o n t a c i ó n 
puede provocar 

que los interesados na­
cionales o internacionales 
interesados en los activos 
de la empresa puedan fre­
nar sus intenciones. 
También se está negocian­
do el compromiso de las 
inversiones necesarias pa­
ra asegurar la viabilidad 
de las distintas factorías 
que se pueden vender, ya 
que en la actualidad la si­
tuación de algunas factorí­
as como la de Puertollano 
es bastante negativa en 
cuanto al estado de explo­
tación y los beneficios que 
generan. Algunos trabaja­
dores temen que el caso 
Endesa se convierta en un 
caso "Sintel" y los trabaja­
dores de Puertollano ya 
han mostrado su intendón, 
si es necesario, de "ocu­
par" el otro lado de la Cas­
tellano y acampar como 
medida de protesta. 

R E D A C C I O N / A . I . M . 

C-LM 

La Consejería de Industria 
y Trabajo y la empresa dis­
tribuidora de energía eléc­
trica "Hidroeléctrica El 
Carmen S.L." firmarán en 
breve un convenio de co­
laboración para la mejora 
de la infraestructura eléc­
trica en varios pueblos de 
la provincia de Guádalaja-
ra, donde centra su activi­
dad esta pequeña empresa 
de distribución. 

El importe de este 
acuerdo está cercano a los 
137 millones de pesetas, 
de los que la Consejería de 

Convenio entre Hidroeléctiica El 
Carmen S.L. y la Junta para mejoras 

El importe de este acuerdo es de unos 137 millones de 
pesetas que el Qohierno regional financia en un 40% 

Industria y Trabajo aporta­
rá una subvención del 
40%, una cifra que ascien­
de a 54 millones de pese­
tas. 

Los municipios que se 
verán beneficiados por el 
convenio son Horche, 
Aranzueque, Armuña de 
Tajuña, Pozo de Guadala-

jara, Pioz, Loranca de Ta­
juña, Yebes y Valdarachas. 
Hidroeléctrica El Carmen 
S.L. además de estos mu-
rúcipios también presta 
servicio en la localidad de 
Fuentelviejo. En total, son 
3.341 clientes y 13.500 
usuarios. 

Este acuerdo se enmar­

ca en el Programa de Polí­
tica Industrial y Energéti­
ca de Castilla-La Mancha 
y las inversiones a realizar 
permitirán mejorar la cali­
dad del suministro de 
acuerdo con la Ley de Pro­
tección de la Calidad del 
Suministro Eléctrico de 
Castilla-La Mancha. 

El año pasado Hidroe­
léctrica El Carmen S.L. 
distribuyó 9 millones de 
kilov^atios/hora, y para 
los próximos años prevén 
aumentarla. 

En este sentido, el ge­
rente de la firma, Francis­
co Sánchez explicó que se 
están construyendo mu­

chas urbanizaciones por la 
zona y su cercanía a Gua-
dalajara unido a la in­
fluencia que se espera ten­
ga el AVE y el futuro aero­
puerto de Camporreal, ha­
cen que las expectativas 
de aumento de consumo 
sean importantes. 

Hidroeléctrica El Car­
men S.L. lleva funcionan­
do desde hace casi cien 
años, comenzó en 1908, y 
actualmente cuenta con 7 
personas en plantilla, ade­
más de contratos con dos 
empresas de instalación. 
Sus oficinas centrales es­
tán en Aranzueque. 
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Una (dianzci 
estratégica 

Las empresas de auditoría 
y consultoría Abaco Audi­
tores y BDO Audibería 
han unido sus fuerzas pa­
ra potenciar sus servicios 
en Castilla-La Mancha 
aprovechando, de un la­
do, la presencia en la re­
gión de la primera y, de 
otro, el prestigio y servi­
cios de la segunda, tanto a 
nivel nacional como inter­
nacional. Ambas compa­
ñías han plasmado esta 
alianza en un convenio de 
colaboración, de un año 
de vigencia prorrogable, 
que ha sido presentado en 

^ I9 sede de la Federación 
Empresarial Toledana (Fe-
deto). 

VIERNES, 29 DE JUNIO DE 2001 

Telefónica entra 
en el Convenio 
Cultural Toledo 

Se incorpora como patrocinador 
aportando nueve millones de pesetas 

El acuerdo entre ambas consultoras se presentó en la sede de Fedeto, en Toledo. 

El acuerdo entre am 

BDO Audiberia entra en la 
región, uniéndose con Abaco 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

El presidente de Fedeto, 
Ángel Nicolás, resaltó la 
importancia de este 
acuerdo, ya que además 
de reforzar la implanta­
ción de Abaco en la re­
gión permite la entrada 
en la Comunidad Autó­
noma de BDO Audiberia. 

El convenio firnnado 
por ambas consultoras 
contempla en una prime­
ra fase la exparisión por 
las provincias de Ciudad 
Real y Toledo, y poste­
riormente por 
el resto del te­
rritorio caste-
Uano-manche-
go. En esta se­
gunda etapa 
se prevé inclu­
so la integra­
ción en algu­
nas áreas de 
las dos fírm2is. 

Juan Igna­
cio de -Mesa -como uno 
de los administradores 
solidarios de Abaco Au­
ditores- destacó que este 
acuerdo se emnarca en la 
política de expansión e 
implantación que se ha­
bía fijado la consultora 
para hacer frente a las 
exigencias cada vez ma­
yores de sus clientes en el 
terreno de la auditoría y 
la consultoría. "Adenrás 
de alcanzar una dimen-

En una primera fase se contempla la 
expansión por Toledo y CiudadReal 

Abaco prevé 

sión crítica que nos per­
mitirá ser coherentes con 
estas exigencias, podre­
mos reforzar nuestra po­
sición de liderazgo", aña­
día De Mesa. 

Dentro de esta etapa 
de crecimiento Abaco tie­
ne previsto abrir unas 
nuevas instalaciones en 
Toledo antes de que fina­
lice el presente año, que 
tendrán una sujjerficie 

construida 
aproximada 
de rrül me­
tros cuadra­
dos. 
Actualmen­
te Abaco 
Aud i to r e s 
Consultores 
está forma­
da por un 
grupo de 

veintisiete profesionales 
-de los que veinte son ti­
tulados superiores- vin­
culados al mundo de la 
auditoría, consultoría y 
asesoramiento fiscal, y 
durante el pasado año al­
canzó una facturación su­
perior al millón y medio 
de euros (aproximada­
mente 250 millones de 
pesetas). 

Por su parte, el direc­
tor general de BDO Audi-

abrir nuevas 
instcáaáonesdemú, 
metros cuadrados 

antesdectue 
acábedaño 

beria, Alfonso Osorio, in­
dicó que el objetivo fun­
damental que se persigue 
con este convenio de co­
laboración es aprovechar 
las sinergias generadas 
por ambas consultoras, 
"de tal forma que Abaco 
seguirá manteniendo su 
independencia y persona­
lidad, aprovechándose de 
la relévemela que BDO 
tiene en España y en el 
resto del 
mundo". 

Así, por 
e j e m p l o , 
BDO Audi­
beria ocupa 
la sexta posi­
ción entre las 
firmas de au­
ditoría en 
España, sin 
c o n s i d e r a r 
agrupaciones, federacio­
nes, ni otras fórmulas 
asocíativcis. Se trata de 
una firma eminentemente 
auditora, aunque también 
ofrece el resto de servi­
cios profesionales que de­
mandan las empresas, co­
mo son la asesoría fiscal, 
contable y mercantil, y la 
labor de consultoría. 

En estos momentos, 
BDO Audiberia cuenta 
con oficinas en Barcelona, 

EDO cuenta en 
España can cinco 

oficinas y siete 
despachos 

asociados, entre 
dlosddeTdedo 

Bilbao, Madrid, Sotogran-
de y Vic, aunque también 
dispone de despachos 
asociados en Toledo, Má­
laga, Murcia, Pamplona, 
Santander, Valencia y Za­
ragoza. 

Entre sus clientes más 
significativos se encuen­
tran algunas empresas 
ubicadas en Castilla-La 
Mancha, como Fertiberia, 
Minas de Almadén o el 

hotel Red 
Road (Cuen­
ca), aunque 
también ha 
r e a l i z a d o 
trabajos pa­
ra los Ayun-
t a m i e n t o s 
de Almen­
dral de la 
C a ñ a d a , 
Santa Cruz 

de Retaniar y Santa Olalla 
-todos en la provincia de 
Toledo- y para el de So-
cuéllamos, en Ciudad Re­
al. 

El hospital de Santa 
Bárbara, en PuertoUano 
(Ciudad Real), y el de 
Nuestra Señora del Pra­
do, en Talavera de la Rei­
ría (Toledo) son otros de 
los orgarüsmos a los que 
BDO ha prestado sus ser­
vicios en la región. 

REDACCIÓN 

Toledo, 

Telefónica ha firmado un 
protocolo mediante el 
cual se incorpora como 
miembro patrocinador 
del Convenio Cultural 
Toledo, iiúciativa auspi­
ciada por el Ayuntamien­
to y la Diputación Pro­
vincial y que cuenta con 
el apoyo de Caja Castilla-
La Mancha y Caja Ma­
drid. Telefónica aportará 
una cantidad inicial de 
nueve millones de pese­
tas para la promoción, di-
Versidad y fomento de la 
cultura en Toledo. 

La firma de este con­
venio supone la integra­
ción de Telefónica en la 
Comisión Directora, en­
cargada de definir los 
criterios generales de 
programación, líneas de 
actuación y coordinación 

con instituciones y orga­
nizaciones sociales que 
promuevan o proyecten 
actividades culturales en 
la ciudad. 

El convenio suscrito 
por el director general 
de Relaciones Institucio­
nales de Telefónica, Ca­
lixto Ríos, y por el direc­
tor territorial de Telefó­
nica España, Eusebio 
Bautista, supone la con­
formidad del resto de los 
patronos del Convenio 
Cultural Toledo. 

Fuentes de la compa­
ñía telefónica han seña­
lado que con este acuer­
do pretenden aunar es­
fuerzos con las institu­
ciones toledanas en su 
vocación de favorecer el 
acceso a todos los ciu­
dadanos a una cultura 
de calidad y de carácter 
estable. 

Meca y Amena 
firman convenios en 
telecomunicaciones 
Las empresas de la Asociación tendrán 

ventajas al utiUzar la telefonía móvil 
a proporcionar a los aso­
ciados de Adeca unas 
prestaciones firmes en las 
que sea posible la intro­
ducción de nuevas aplica­
ciones y servicios que se­
an fruto de los futuros 
avances tecnológicos. 

D A V I D GARCIA 

Albacete 
La Asociación de Empre­
sarios de Campollano 
(ADECA) y Amena han 
firmado un conveitío de 
colaboración que establece 
importantes ventajas para 
los empresario de Campo-
llano al utilizar los servi­
cios de telefonía móvil de 
Amena. El acuerdo fue ru­
bricado en las instalacio­
nes de ADECA por el pre­
sidente, Miguel Sánchez-
Flor Piqueras, y el director 
territorial de Venta de Em­
presas de Amena, Pablo 
Villanueva García. 

El convenio tiene por 
objeto conseguir un acuer­
do que tecnológicamente 
aporte a las empresas inte­
grantes de ADECA solu­
ciones a sus necesidades 
de comimicaciones móvi­
les. 

Amena se compromete 

NOTA DE 
REDACCIÓN 

En el número 133 
de Economía y Empre­
sas de Castilla-La Man­
cha, página, 38, se 
recogía que una de 
las cafeterías Gressy 
estaba en el casco his­
tórico de Toledo, 
cuando lo correcto es 
que se encuentra en 
la C/ Diputación, 
situada en la zona de 
la Avda. de la Recon­
quista de la capital 
regiorml. 
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REDACCIÓN 

En Cuenca los 
precios no 

se establecen 
por metro 

cuadrado sino 
por mesa 

C-LM 

Con la llegada del buen 
tiempo los negocios hoste­
leros suelen sacar a la calle 
mesas y sillas que, bien co­
mo terrazas cercanas al es­
tablecimiento del que de­
penden, o bien como 
quioscos totalmente inde­
pendientes en zonas deter­
minadas reciben el verano 
un año más. 

El coste por instalar 
una terraza o mesas y si­
llas en la calle varía de 
unas ciudades a otras, 
puesto que se trata de una 
competencia municipal 
que pone un 
precio a lo 
que es a ocu­
pación de te­
rreno públi-
iCO, En algu-
_i¡jâ  ciudades 
.no se distin­
gue entre 
ocupar la vía 
con marque­
sinas y sillas 
y hacerlo con una terraza 
independiente, mientras 
que en otras sé establece 

f ft^er|cidD para terrazas y 
un zona determinada tam­
bién y con unas tarifas es­
pecíficas. 

Toledo es la única capi­
tal que no tiene un precio 
fijado para la instalación 
de terrazas, sino que saca 
a concurso los quioskos o 
terrazas que se ponen du­
rante el verano y alguno 
de los cuales dura todo el 
apo, como si de un estable­
cimiento hostelero normal 
se tratara. 

En Albace­
te, el número 
de terrazas que 
el pasado año 
autorizó el 
Ayuntamiento 

• fueron 350, "un 
número similar 
que se mantie­
ne en los últi-
mos años", se­
gún fuentes del Ayunta­
miento, que informaban 
que, en el ejercicio 2000, el 
Ayuntamiento de Albacete 
recaudó 18 millones de pe­
setas a través de la Orde­
nanza que regula la insta­
lación de terrazas en la vía 

If̂  pcuPf^ción de vía 

Las terrazas, el negocio hostelero 
recibe el verano en la calle 

Toledo es la única que saca a concurso la concesión de terrazas, 
mientras en el resto de ciudades existen unas tarifas fijadas 

y lugares públicos. 

Desde hace cinco años, 
en la ciudad de Albacete, 
la tasa por sacar unas 
marquesinas a la calles 
(máximo cuatro sillas y 
una mesa para cada 2,25 

metros cuadra­
dos o fracción 
autorizada), es 
para los esta­
blecimientos 
ubicados en ca­
lles céntricas o 
especiales, se­
gún el callejero 
fiscal, de 5.910 
pesetas el me­
tro cuadrado, 

para todo un año, aunque 
obtienen descuentos. Las 
calles de primera y segun­
da categoría pagan 4.140 
pesetas por metro cuadra­
do para toda la temporada 
(un año) y de 1.770 
ptas/m2, respectivamen­
te. Por último, las calles de 
tercera y cuarta categoría 
pagan 595 y 295 pese­
tas/metro cuadrado, res­
pectivamente. 

Los descuentos que, 
también desde hace cinco 
año perciben los hostele­
ros de Albacete, a raíz de 

una petición 
de la Aso­
ciación Pro­
vincial de 
Hosteler ía , 
consiste en, 
al no poder 
pagar menos 
sobre el dine­
ro tasado por 
la ordenanza, 
realizar una 

bonificación sobre el terre­
no de un 30%. 

También Albacete 
cuenta con varias zonas 
dedicadas específicamen­
te a terrazas, concreta­
mente las conocidas como 
"La Zona" y "Zona Se­
gunda", cuya cotización 

En Albacete 
el año pasado 

se autorizó 
la ubicación de 

350 terrazas 
exteriores 

En algunas ciudades, las terrazas típicas del verano tienen una ubicación específica. 

coincide con la de la cate­
goría fiscal del Impuesto 
de Actividades Económi­
cas (lAE). 

En Ciudad Real capital 
la temporada fijada para 
la instalación de terrazas 
comprende el periodo del 
1 de marzo al 30 de octu­
bre. La ordenanza que re­
gula la tasa por ocupación 
de terrenos de uso público 
local con mesas y sillas 
con finalidad lucrativa 
cambió hace ahora casi un 
año e introdujo como no­
vedad más significativa 
que las licencias se conce­
den con periodicidad 
anual, considerándose ca­
ducadas al término del 
mismo. 

Al igual que en el resto 
de ciudades, la categoría 
de las calles donde se ubi­
ca la terraza determina la 
cuantía de la tarifa a pagar 
por el establecimiento, os­
cilando en el municipio 
ciudadrealeño entre las 
847 pesetas por metro cua­
drado en las vías más eco­
nómicas y» las 6.784 pese-

jFRECIOS PARA LA INSTALACIÓN DE TERRAZAS! 

* Albacete: La tasa va desde las 5.910 pesetas el 
nÉtmoiádrado poriodaunáño&asta ta» 295 pesetas 

'«I tnctraí̂ adifiSoV dependiendo dé ia'categoría dé 

#:liietTOkCtuií 
'pesetas días 

XáíA tasas étr 

letetrai^' 

'- 'i^^úa^jaia: iUs taírí£^»^R^Plá̂ Í'd69^^ 
idrado |it)f igatesteeTfefatciááRalafeaás; 

tas para las consideradas 
de primera categoría. 

Estos precios se com­
pletan con las 3.390 y 
1.695 pesetas para las ca­
lles de segunda y tercera 
categoría, respectivamen­
te, mientras que las diver­
sas ferias que se celebran 
a lo largo del año tienen 
una tarifa fija de quinien­
tas pesetas por metro cua­

drado a la semana. Para 
calcular el importe de la 
tasa regulada en la orde­
nanza de terrazas en suelo 
público se tiene en cuenta 
el valor de mercado del al­
quiler dé un metro cua­
drado para la realización 
de la actividad según la 
zonificación de calles de 
categorías fiscales estable­
cidas, al que se le multi­

plica un coeficiente de re­
posición, mantenimiento 
y limpieza. 

Lejos de lo que' pueüa 
parecer, el negocio de las 
terrazas no supone una 
fuente muy significativa 
de ingresos para el Ayun­
tamiento de Ciudad Real. 
De hecho, el municipio in­
gresó por este concepto 
cerca de once millones de 
pesetas en el pasado año, 
cantidad que se espera al­
canzar en 2001, ya que en 
los cinco primeros meses 
la recaudación se acerca a 
los seis r|:\illp(ies de pese­
tas. 

El número de terrazas 
que se instala cada tempo­
rada en Ciudad Real se 
acerca a las setenta y seis. 

En Cuenca las tasas pa­
ra la instalación de terra­
zas de verano se regula en 
la Order\za Fiscal número 
20 que establece las tasas 
en función de las calles en 
las que se va a ubicar la te­
rraza. Las tarifas por tem­
porada y mesa van desde 
las 13.847 pesetas hasta las 
22.155 pesetas. La tempo­
rada de terrazas ésta com­
prendida entré'el"T5 áe 
mayo y el 15 de octubre y 
se entiende que cada mesa 
debe contar con cuatro si­
llas. 

Así, si los estableci­
mientos se encuentran en 
las principales calles de la 
ciudad conquense (Plaza 
Mayor, Princesa Zaida, 
Fermín Caballero, Carre­
tería y Hermanos Becerril) 
deben abonar 18.453 pese­
tas por temporada y mesa. 
Para el resto de calles está 
fijada en 13.847 pts./tem-
porada/mesa. Además la 
Ordenanza contempla que 

• para los casos dé ocupación 
de terrenos o instalaciones 
de uso público que no sean 
viales, es decir, parques, 

(sigue en la página si­
guiente) 
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(viene de la página ante­
rior) 
instalaciones deportivas, 
e t c . , se deberán paga 
22.155 pesetas por tempo­
rada y mesa. De igual 
forma se contempla que 
cuando el espacio afectado 
por el aprovechamiento 
esté situado en la confluen­
cia de dos o más vías públi­
cas comprendidas en dis­
tinto grupo, se deberá apli­
car la tarifa que correspon­
da a la vía integrada en el 
grupo de categoría supe­
rior. 

Asimismo, según el 
departamento de gestión 
tributaria, para promocio-
nar el turismo en la ciudad 
dé Cuenca todas las liqui-
dácibílés (ietasa que se soli­
citen y esté autorizado ten­
drán un descuento del 15%, 
excepto en las complemen­
tarias, cuando los interesa­
dos hayan actuado sin 
autorización municipal. 

En cuanto a la tramita­
ción de la licencia, la Orde­
nanza recoge que la tasa se 
paga cuando se presenta la 
solicitud que inicia la actua­
ción o el expediente y se 
recoge que en el mismo se 
debe fórrriülkt ühk dedara-

ción en la <Bl^lgi°iMS-te 
superficie dm '^ilé^ÍI§í|** 
miento y los elementos que 
se vaiv^a instalar, así como 
im plano detallado de la 
superficie que se pretende 
ocupar y de su situación 
dentro del municipio. 

El número de licencias 
que se conceden en Cuenca 
anualmente está en tomo a 
las 90, que fueron los con­
tribuyentes del año pasado. 

Por su parte, en Toledo, 
según los datos facilitados 
por el Ayuntamiento de la 
¿íUáád;'fea'tarifas oscilan 
entre las 4.306 
pesetas/metro cuadrado 
por temporada y las 2.678 

En Cuenca la temporada de terrazas va desde el15 de mayo al15 de octubre. 

pts / metro cuadrado. Así si 
el establecimiento hostelero 
instala su terraza en una de 
las calles que están califica­
das como de primera cate­
goría debe abonar 4.306 
p e s e - ^ ^ ^ ^ 

Quadcdajara 
distingue entre 

la ocupación por 
mesas y siüas 

y con 
ctuioscos 

tas/metro 
cuadrado; 
si está en 
una vía de 
s e g u n d a 
categoría 

^la tasa es 
de 3.410 
pts/metro 
cuadrado; 
y si es de 

tercera categoría la tarifa 
está fijada en 2.678 
pts/metro cuadrado. 

Así teniendo en cuenta 
que una mesa y cuatro 
sillas ocupan una superficie 
de 4 metros cuadrados, lo 
máximo que puede abonar 
un hostelero en la ciudad' 
imperial es de 17.224 pese­
tas si la mesa está en una 
calle de primera categoría, 
y lo múúmo es de 10.272 
pts si está en tercera catego­
ría. 

En el caso de las terrazas 
que no están en la vía 
pública sino que tienen un 
espacio reservado para este 
fin, según ha informado la 
Asociación de Hosteleros 

de Toledo, en 
esta ciudad el 
Ayuntamiento 
saca a concurso 
un número de 
quioscos con su 
correspondien­
te número de 
tferíazas,-y esta^ 
blece un precio 
de partida y a 
partir de ahí 

cada interesado ofrece vm 
precio. 

En Guadalajara, la orde-
ruinza que regula la ocupa­
ción de terrenos de uso 
público con qmoscos y otras 
instalaciones fijas distingué 
tres tipos de tarifas, a sabei; 
las de primera categoría, 
que tienen un precio de 
2.869 pesetas por metro cua­
drado o fracción y trimestre 
o fracción; las de segunda 
con 2.608 pesetas el metro 
cuadrado y las de tercera 

con 2.352 pesetas el metro 
cuadrado. 

En cuanto a las tarifas de 
la tasa por ocupación de 
terrenos de uso público con 
mesas, sillas y veladores con 
finalidad lucrativa se dife­
rencian entre cuatro precios. 
En plazas y paseos (salvo 
barrios) el precio es de 427 
pesetas el metro cuadrado o 
fracción y mes o fracción 
superior a 15 días. En calles 
de ptrÉnieln. 
do«8.<lel# 
cudrado también en frac­
ción de im mes o superior a 
15 días. En calles de segun­
da categoría, la tasa es de 84 
pesetas el metro cuadrado y 
en las calles de tercera cate­
goría de 62 pesetas. 

Se especifica que cuanto 
el tiempjo de la ocupación no 
supere los 15 días, se satisfa­
rá la mitad de la cuota que 
corresponda a una mensua-
Udad. 

Información elaborada por 
Alicia Sánchez, F. Llana, 
Ménica Moreno y Ana I. 
Moreira. 

Unos 120 desempleados tirabŝ airoii 
en las excavaciones de Guadalŝ ara 

J.M.MlRANPA 
Guadalajaru 

Las excavaciones arqueoló-
giccis que la Consejería de 
Educación y Cultura ha 
puesto en marcha gracias al 
converúo suscrito con el 
Instituto Nacional de Em­
pleo (Inem) va a permitir 
emplear a 119 persoruis. 

Los contratos suelen du­
rar una media de cuatro 
meses, siendo lugares como 
la Recópolis de Zorita de 

los Canes, una ciudad visi­
goda de la antigüedad, la 
que en principio permitirá 
contratar a un mayor nú­
mero de desempleados; 68 
personas trabajarán duran­
te seis meses en esta exca­
vación. 

Recóp>olis, la única ciu­
dad visigoda de nueva 
planta en Europa entre los 
siglos VI y IX, forma parte 
de los dnco parques arque­
ológicos de la región. 

El Gobierno tiene previs­
to poner en tiuuxdia para el 
próximo año un Centro de 
Interpretación con diversas 
dependencias, que va a su­
poner una inversión por 
parte de la Consejería de 
Educación de 85 millones. 

Se contempla una inver­
sión de diez millones de pe­
setas para el acondidona-
miento del castillo de Zorita 
de los Canes. Además, gra­
das a este convertío con el 

BMEM, otixw 17 ti:abajado-
res partidparán durante 
tres meses en las excavadcH 
nes del despoblado mxisul-
mán de Los Casares. Tam­
bién se va a acometer otra 
actuadón en el Prado de los 
Judíos de Molina de Ara­
gón. Este convenio permite 
díu: empleo y formadón a 
un gran nxímero de desem­
pleados, y realizar impor­
tantes trabajos en yacimien­
tos arqueológicos. 

Ik 

Fernando Cortés (iz.) y Juan Luis Burger (derecha). 

Iberia hará 
descuentos de 
hasta un 40% 

Toledo, Ciudad de Congresos llega a un 
acuerdo para promocionar la ciudad 

ALICIA SÁNCHEZ 

nando Cortés, quien no 
especificó cuándo se pro­
ducirá el primer cqngre^^ 
organizado por la Funda­
ción, aunque se ciñó .a 
plazos comprendidos en­
tre tres y seis meses. 

maba que "Toledo se ha 
convertido en una ciudad 

que mantie-

Toledo 

Los asistentes a los con­
gresos celebrados en To­
ledo podrán ser benefi­
ciarios de rebajas de has-
4ariWBii4ñ°4.6Il.^s viaje? 
ÍM3r.,̂ yÁpíV, fiíiWVte conap^-
ñía Iberia. Este ha sido 
uno de los acuerdos al 
que han lle­
gado re­
c i en temen te 
la Fundación 
Toledo Ciu­
dad de Con­
gresos y la 
c o m p a ñ í a 
aérea. 

El objeti­
vo es incen­
tivar por la vía del precio 
a los congresistas de Eu­
ropa y América Latina, 
principales mercados de 
Iberia, para que realicen 
sus contratos en Toledo. 
Así, la reducción en las 
tarifas que contraten se­
rán de un 20%, si el pun­
to de salida son aero­
puertos europeos y de 
hasta im 40% si son vue­
los de latinoamérica, en 
líneas generales,- según 
explicaba el Gerente de 
Iberia Madrid, Juan Luis 
Burger. 

Esta colaboración, que 
ya está en vigor, "se hará 
efectiva en cuanto uno de 
los congresos organiza­
dos por la Fundación, 
pueda verse beneficiada 
del mismo", afirmaba el 
gerente de la Fundación 
Ciudad de Toledo, Fer-

La compañía se 
convierte en 

"transportista 
oficUd" de los 

congresos que se 
celebren en Toledo 

ne un^ flujo 

tanto a ni­
vel nacional 
como inter­
nacional e 
Iberia, com­
pañía pri-
vatizada, ha 
visto intere­

sante ganar dinero en es­
te nuevo mercado, aún 
no explotado". 

Las partes que han lle­
gado a este acuerdo coin­
ciden en señalar que "el 
soporte, Toledo en sí co­
mo ciudad, ya es lin buen 
gancho para atraer flujos 
de personas, y la Funda­
ción está superando estos 
niveles a través de su ac­
tividad". 

De este modo. Iberia 
se convertirá en "traiis-
portísta oficial", de los 
congresos que se celebren 
en esta ciudad. 

Por su parte, la Funda­
ción Toledo Ciudad de 
Congresos notificará de 
estas ventajas en las tari­
fas de los vuelos a otras 
instituciones orgarúzado-
ras de congresos para di­
fundir el acuerdo. 
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Entre las ofertas podm^̂  

Las Ciudades Patrimonio quieren 
negociar ofertas con touroperadores 

Acordaron examinar la posibilidad de crear un programa que 
contenga algún tipo de incentivo de naturaleza económica 

CÉSAR ARMUWA 
Cuenca 

La Asociación de Ciudades 
Patrimonio de la Humanidad 
de España va a iniciar contactos 
con operadores turísticos, para 
estudiar la posibilidad de nego­
ciar la realizadón de paquetes 
específicos y conjuntos, que 
contengan ofertas e incentivos 
para los turistas que quieran 
visitar las ciudades que inte­
gran el grupo, entre las que se 
encuentran Cuenca y Toledo. 

La decisión fue adoptada el 
pasado lunes en la reurüón que 
mantuvieron en la capital con­
quense los alcaldes de las ciu­
dades que forman parte de la 
asociación (que está integrada 
por Alcalá de Henares, Ávila, 
Cáceres, Córdoba, Cuenca, 
Salamanca, Santiago de Com­
ámostela, Segovia y Toledo), con 
motivo de la terminación de b 
presidencia semestral del 
grupo que ha ejercido Cuenca, 
en que entre otros tanas 
estudiaron asuntos relaciona­
dos con la promoción turística 
corqunta. 

"'•'•'Concretamente, acordaron 
^eíaSrultór ía posibilidad con los 
operadores turísticos que ope­
ran en España de crear un pro­
grama que contenga algún tipo 
de incentivadón de naturaleza 
eccmómica o de prestadón de 
servidos complementarios. 

Entre las ofertas pnxlría 
encontrarse el denominado 
"paquete de ocho más uno", 
que según explicaba d alcalde 
de Cuenca, José Manuel Martí-
héz Cenzanó, tendría un fun-
donamiento simflar a las ofer­
tas de paquetes de sol y playa 

en los que se regalan a los posi­
bles clientes días de hotel al 
contratar una estancia determi­
nada. 

Es dedr, se trataría de que a 
aquellas institudones o particu­
lares que quieran comprar im 
paquete de visitas a ocho de las 
dudades que integran d grupo 
se les regale la posibilidad de 
visitar la novena, sin establecer 
juidos sobre cuales puedan ser 
las degidas para pagar y cual 
será la que se pueda visitar de 
forma gratuita, que debería ser 
degido por los clientes. 

Los alcaldes consideran que 
la puesta en marcha de este 
paquete podría ser un incenti­
vo tuifetico de primera magni­
tud para conocer las nueve du­
dades que integran la aso-
dadón, pero ne de feaina'aid»-
daien d conte5tt» de f̂t-que" üotí 
las dudades patrimonio, sino 
como grupo de dudades patri­
monio de la humanidad espa­
ñolas. 

En definitiva, pretenden 
sugerir a los operadores turísti­
cos que de la misma manera 
que, para incentivar d turismo 
en determii\adas zonas hacen 
un abaratamiento dd costo a 
base de ofertas que puedan 
resultar llamativas o singulares, 
habiliten también algún tipo de 
mecaiúsmo para que todos 
aquellos viajeros que quieran 
consumir d paquete de duda-
des patrimonio de la humani­
dad españolas se vean incenti­
vados con algún tipo de regalo. 

En la imagen, los alcaldes de 

Asimismo, los alcaldes de la 
asodadón deddieion iniciar 
negociadbnEs^<!on 'd'^Insetso "o 
le<^tü¿Mtíit^rt(»í bS'ioinseig' 
rías que en cada comunidad 
autónoma se encarguen de la 
organizadón de viajes progra­
mados para la tocera edad, 
para que induyan las dudades 
patrimonio de la humanidad 
españolas en la oferta que se les 
hace a los colectivos de mayo­
res para que las visiten. Los 
responsables munidpales 
cree que sus dudades tienen 
d sufidente interés para atra­
er la atendón y el interés de 
aquellos que dedden viajar en 
este programa de viajes sub-
vendonados. 

Por otra parte, los alcaldes 
del grupo analizaron otra 
serie de temas reladonados 

Ciudades Patrimonio de la Humanidad en Cuenca. 

con la promodón turística, 
evaluando la situadón en la 
que se encuentran actualmen-
tê Éí repasando tos resultados 
de la asistenda conjimta a 
ferias o certámenes. En este 
contexto, hirieron im balance 
de la presenda de la aso­
dadón en la pasada Feria 
Intemadonal de Turismo de 
Madrid (FITUR-2001) cdebra-
da a prinripios de año y abor­
daron las futuras presencias 
en otras ferias y las presenta-
dones, como la partidpadón 
de la asodadón en la feria 
intemadonal de turismo que 
se va a celebrar próximamen­
te en Brasil. 

Igualmente, aiulizaron la 
promodón que piensan hacer 
en Méjico, con motivo de la 
cdebradón de la asamblea de 

la Organizadón de Ciudades 
Patrimonio de\. {víundo 
(OCPM), que se va a desarro­
llar en la dudad mejicaitó de 
Puebla de Juárez, entre d 3 y 
d 7 de octubre. La intendón 
de la asodadón es promodo-
nai en Méjico a las dudades 
patrimonio españolas en el 
ámbito de lo que son los 
mecanismos que utilizan 
habitualmente. 

Además, los alcaldes anim-
daron que apoyarán la candi­
datura que va a presentar la 
dudad de Toledo para ocupar 
la presidencia de la Organiza­
dón de Qudades Patrimonio 
del Mimdo, que de salir ade­
lante ocupará por un periodo 
de dos años d alcalde de la 
capital toledana, José Manud 
Molina. 

Ciudad Real se 
promociona 

con la edición 
de 20 guías 
turísticas 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

El Ay^intamiento de Ciu­
dad Real presentó hoy la 
primera de una serie de 
veinte guías turísticas que 
pretenden dar a conocer 
los diferentes aspectos de 
la capital de la provincia 
entre los turistas que acu­
dan a conocerla, a la vez 
que también se intentará 
aprovechar este proyecto 
para "convertirla en la 
capital de la Mancha y del 
Quijote". 

El vínculo que unirá 
todas las guías serán dos 
personajes que representa­
rán a El Quijote y a Sancho 
Panza, que en cada una de 
ellas, irán expUcando a los 
lectores las características 
e historia de cada uno de 
los aspectos de la ciudad 
que han sido elegidos para 
sgr^4&,(Jos,íi .conocer. • . 

• La primera de las guías 
presentada hace un reco­
rrido general por toda la 
ciudad y se ha proyectado 
como presentación general 
d ela colección. De ella se 
han editado 2.000 ejempla­
res que han sido financia­
dos por el Ayuntamiento 
con un coste de 300.000 
pesetas. 

En esta primera oca­
sión, siguiendo la misma 
línea argumental, se está 
rodando una película, con 
los;, (dos ,.pers,p|\ajes ^^de 
Miguel de Cery^t^^fflj-
bién como protagonista 
del recorrido por las calles 
de Ciudad Real. 

"Kilavera licita tres proyectos 
del Plan de Dinamización 

REDACCIÓN 

Talavera (Toledo) 

La Comisión de Gobierno 
del Ayuntamiento de Tala-
vera de la Reina (Toledo) 
ha acordado sacar a lid-
tación la redacción de tres 
proyectos de obras, dentro 
del Plan de Dinamización 
Turística de la Ciudad de la 
Cerámica. Los proyectos 
presentados deben tener 
unos elementos básicos. 

como que se respeten los 
elementos cerámicos, las 
fuentes y los árboles, se 
permita la drculadón 
rodada, y que el coste má­
ximo de las obras no sea 
superior a 50 millones. 

Se acordó lidtar el plie­
go de condiciones para el 
proyecto de obras de adap­
tación para habilitar el an­
tiguo Mercado de Abastos 
como centro de producdón 

de artesanía, se trata de un 
proyecto cuyas obras no 
deben sobrepasar los 120 
millones de pesetas. 

Por último, la Comisión 
dio el visto bueno a la lici­
tación del pliego de condi-
dones que regirá el concur­
so para el diseño de insta-
ladón de paneles de cerá­
mica, que se colocarán en 
las distintas entradas d ela 
ciudad. 

El grado de ocupación 
disminuye cuatro puntos 

REDACCIÓN 

C-LM 

E>urante el pasado mes de 
mayo los 823 establed-
mientos hoteleros de C^tí-
lla-La Mancha alcanzaron 
un grado de ocupación del 
36,24% por habitaciones, lo 
que representa cuatro pim-
tos menos que en el mes 
anterior donde el grado de 
ocupadón por habitación 
fue d d 41.12%. 

Por plazas, la ocupación 
hotelera en la región fue de 
un 32%. A nivel nadonal la 
ocupadón por plazas fue 
de un 55,37% y por habita-
dones de un 59%. 
El número total de viajeros 
que se acercaron hasta Cas­
tilla-La Mancha fueron un 
total de 162.842. 

La provincia que mayor 
número de visiteintes fue 
Toledo con 54.797 viajeros. 

de los cuales 33.184 eran 
residentes en España y el 
resto extranjeros. 

El número de pernocta­
ciones registradcis en la re­
gión durante mayo, según 
el Instituto Nacional de Es­
tadística fueron ' 263.475, 
con una estemcia media de 
1,62 días. 

A nivel rxacional, la es­
tancia media de los viaje­
ros fue de 3,70%. 
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R E D A C C I Ó N 

C-LM 
El importante esfuerzo 
realizado en los últimos 
años por la Agencia Esta­
tal de Administración 
Tributaria, de agilizar las 
devoluciones a aquellos 
contribuyentes cuya de­
claración de la Renta hu­
biera resultado negativa, 
ha restado un significati­
vo protagonismo a las 
entidades financieras du­
rante el periodo habilita­
do para rendir cuentas 
ante la Hacienda Pública. 

Atrás parecen quedar 
los tiempos en los que las 
cajas, bancos y cooperati­
vas de crédito actuaban 
como auténticos agentes 
complementarios del sis­
tema tributario, cubrien­
do las deficiencias de és­
te mediante el adelanto a 
sus clientes de las canti­
dades' económicas que 
les tenía que devolver el 
Estado vía declaración 
de la Renta. 

Lo mismo ocurre en el 
caso de los ciudadanos 
cuyas declaraciones han 
dado resultado positivo, 
es decir, tienen que pagar 
al Estado. Antes era muy 
habitual que solicitaran 
créditos para hacer fren­
te a estos pagos, pero es­
ta vía ha perd ido su 
atractivo, ya que la 
Agencia Tributaria ofrece 
al declarante la posibili­
dad de abonar las canti­
dades de forma fraccio­
nada. 

El responsable de la 
Unidad de Desarrollo de 

Mínima utilización de las líneas 
de adelanto y crédito por el IRPF 

Las Cajas Rurales ofrecen este servicio pero son conscientes de 
las facilidades que da la Agencia Tributaria al contribuyente 

Negocio de la Caja Rural 
de Ciudad Real, Roberto 
González, corrobora esta 
situación, señalando que 
en estos momentos son 
muy pocos los clientes 
que, o bien recurren al 
préstamo para pagar a 
Hacienda, o bien solici­
tan el adelanto de las 
cantidades a recibir de 
ésta a través de la enti­
dad. A pesar de esto, la 
Rural ciudadrealeña tie­
ne abierta una línea espe­
cial de crédito para las 
declaraciones positivas, 
con una comisión de 
apertura del 1% y un tipo 
fijo del 6%. 

Roberto González ha­
ce hincapié en la función 
social que realiza la Caja 
Rural en aquellas pobla­
ciones pequeñas, donde 
el trato personal con el 
cliente lleva a "auténti­
cos bloqueos de las su­
cursales, ya que el perso­
nal de éstas es quien se 
encarga en la mayor par­
te de los casos de elabo­
rar la declaración de la 
Renta al c iudadano de 
forma personal e indivi­
dualizada". 

Desde la Caja Rural de 
Cuenca se señala tam­
bién la escasa utilización 

Pocos son los contribuyentes que 

de la línea de créditt) 
abierta para las declara­
ciones positivas y la de 
adelanto de cobros, para 
las negativas. 

Como el resto de enti­
dades bancarias Caja Ru­
ral de Toledo también 
ofrece a sus clientes, 
aparte de tramitarles las 
declaraciones de la renta, 
una línea de . finan­
ciación, en el caso de que 
la declaración salga ne­
gativa, y otra de anticipo, 
en aquellos casos en los 
que salga a devolver. A 
pesar de que es un servi­
cio que la entidad banca-

piden un préstamo para pagar las dedaradones positivas. 

J Caja Rural de Toledo 

DECLARACIONES TRAMITADAS POR ENTIDADES BANCARIAS 

ENIIDAD 
&.UIIHIK « W 

NÚMLRO SOl ICIILDI S 

I Caja Rural de Albacete 

i Caja Rviral de Ciudad Real 

Caja Rural de Cuenca 

CCM 

Puente: Caja Rural de Toledo/Campaña 1999 

ria lleva ofertando desde tas dos líneas es mínima, 
hace ya varios años, des- "ya que la Agencia Tribu-
de la entidad se indica taria ofrece muchas faci-
que la utilización de es- l idades, como pagar a 

plazos y sin intereses, 
para los contribuyentes". 

Caja Rural de Toledo 
facilita créditos por un 
año y financia al decla­
rante el 100% de la canti­
dad que solicite. Asimis­
mo la entidad toledana 
es la tercera caja rural de 
España, en comparación 
con el número de contri­
buyentes y su área de ac­
tuación, en tramitación 
de declaraciones. El año 
pasado tramitó 17.989 
declaraciones, cifra que 
esperan superar este 
ejercicio. Prestando este 
servicio en Caja Rural de 
Toledo. 

En Caja Rural de Alba­
cete, "hay poca gente que 
se acoja al servicio que 
tenemos abierto tanto 
para anticipar la devolu­
ción de la renta como pa­
ra solicitar préstamos si 
ésta ha salido positiva", 
señalaba el subdirector 
de Caja Rural de Albace­
te, Ricardo Fernández , 
quien apunti l laba que 
"es más un servicio que 
ofrecemos a nuestros 
clientes que una partida 
interesante en nuestra 
cuenta de resultados". 

Esta información ha sido 
elaborada por Mónica Mo­
reno, Alicia Sánchez y 
Francisco Javier Llana. 

La Rural de Toledo y Afedeto fírman 
un convenio por 5.000 
REDACCIÓN 

Toledo 
El presidente de la Aso­
ciación de Farmacéuti­
cos Empresarios de To­
ledo, Afedeto, Ricardo 
de la Vega Casales, co­
lectivo que agrupa casi 
la totalidad de las 284 
oficinas de farmacias 
que existen en la provin­
cia de Toledo, y el presi­
dente de Caja Rural de 
Toledo, Andrés Gómez 

Mora, han suscrito un 
convenio financiero de 
colaboración entre am­
bas instituciones por va­
lor de 5.000 millones de 
pesetas. El importe pre­
supues tado para este 
acuerdo será dest inado 
al desarrollo, amplia­
ción y creación de em­
presas del sector en la 
provincia de Toledo. 

Tienen la condición 
de beneficiarios y, por 

tanto, la posibilidad de 
acceder a estas líneas de 
financiación y servicios, 
todos los socios de la 
Asociación y empleados 
de las farmacias asocia­
das que realicen inver­
siones que cubran las 
necesidades propias de 
su actividad empresarial 
y particular. 

El destino de la finan­
ciación, que gozará de 
diferentes condiciones 

según su finalidad, po­
drá ir dest inada a inver­
siones en activos fijos y 
explotación, leasing mo­
biliario, compra, cons­
trucción o reforma de 
viviendas para uso pro­
pio o en promoción, fi­
nanciación de circulan­
te, anticipo de subven­
ciones oficiales, des­
cuento comercial, pres­
tación de avales y con-
firming. 

Empresarios y empleados de faimada se benefidarán del acuerdo. 
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La Ruiral de Albacete ha gestionado 
5.000 millones en expedientes PAC 

La entidad financiera ha desplegado para la tramitación 
de expedientes más de 100 personas en sus 67 oficinas 

ALICIA SÁNCHEZ 

Albacete 

Caja Rural de Albacete, 
que el pasado año fue lí­
der en la tramitación de 
expedientes para el cobro 
de subvenciones de la 
Política Agraria Comuni­
taria (PAC), ha falta de 
datos firmes que continú­
en constatando tal reali­
dad en la provincia de 
Albacete, las 67 oficinas 
de esta entidad financiera 
han gestionado un total 
de 5.122 expedientes, lo 
que ha supuesto un volu­
men de movimiento mo­
netario de más de 5.000 
millones de pesetas. 

Por tipos, más del 90% 
de las solicitudes, concre­
tamente, 4.275, han sido 
solicitudes para herbáce­
os, 836 han sido expe­
dientes para ovino y ca­
prino y el resto, tan sólo 

10 han ido destinadas ha 
solicitudes de ayuda para 
vacas nodrizas. 

Respecto al pasado 
año, el subdirector de la 
oficina albaceteña, Ricar­
do Fernández, afirmaba 
que el número de expe­
dientes "posiblemente 
haya disminuido, aunque 
no ha sido así el dinero 
gestionado". Ricardo Fer­
nández, matizaba el alto 
grado de especialización 
que tiene Caja Rural de 
Albacete en el sector 
agrario. Esta campaña 
han sido más de 100 em­
pleados de Caja Rural de 
Albacete los que se han 
dedicado a la gestión, in­
formación y tramitación 
de los expedientes de los 

La Rural de Albacete ostenta el llderazgo en la tramltadón de la PAC 

agricultores respecto a la 
Política Agraria Comuni­
taria. Esta proporción se­
ñala que, prácticamente, 
en cada oficina se encar­
gaban dos personas sola­

mente al asesoramiento y 
especializado en esta ma­
teria. 

De hecho, también es­
ta campaña se han gestio­
nado un alto número de 

expedientes para la rees­
tructuración de viñedo, 
así como las subvención 
para el olivar, porque es­
te año las Agencias de 
Extensión Agraria han 
delegado estas competen­
cias en las entidades ban-
carias. 

La calidad y la espe­
cialización en el área de 
expedientes agrarios, fa­
cilitar al agricultor -prin­
cipal segmento en la car­
tera de clientes de las ca­
jas rurales- toda la infor­
mación que hay que tra­
mitar, desde las exigen­
cias de Bruselas hasta el 
control catastral de las 
fincas rústicas, es un ob­
jetivo de la entidad, con­
seguido año tras año. 

Los socios de 
la Copeé 

disponen de un 
crédito de 

5.000 millones 
REDACCIÓN 

C-LM 

El presidente de la Confede­
ración Provincial de Empre­
sarios de Guadalajara, Co-
peg, Mariano Pareja Mayo, y 
el de Caja Rural de Toledo, 
Andrés Gómez Mora, han 
suscrito un convenio finan­
ciero de colaboración entre 
ambas Instituciones por va­
lor de 5.000 millones de pe­
setas. El importe será desti­
nado al desarrollo, amplia­
ción y creación de empresas 
en la provincia de Guadala­
jara. El acto de la firma, que 
se ha celebrado en la sede 
provincial de Caja Rural en 
Guadalajara, contó también 
con la presencia del secreta­
rio de la Confederación, Gil­
berto Díaz, y del director 
provincial de la entidad, Ja­
vier Valero. 

Mirador de la Bolsa 
AMT2CIIMMD0 HAS CILMIS DIIL MERCADO 

Se cumplió el esperado recorte de 25 puntos de resultados. Telefónica ha resistido muy convertirse en una compañía de I+D, no en 
básicos. Después de los datos que se han bien la caída del sector de telecomunicacio- una compañía de producción, y esto le va a 
publicado en Estados Unidos, que en térmi- nes basándose en su diversificación hacia permitir convertirse en una empresa mucho 
nos generales dicen que no hay tanta desa- Latinoamérica, su buena estructura finan- más ágil y con mejor capacidad para afron-
celeración, la bajada de 50 puntos podría ciera y su fuerte crecimiento en móviles. Pe- tar los momentos bajos del ciclo. Las opera-
haber sido interpretada como que la Fed no ro ahora el tema de Latinoamérica se ha en- doras europeas están vendiendo activos pa-
ve tan clara la situación a pesar de estos da- turbiado y el mercado tiene una cierta des- ra reducir su deuda. El ejemplo más claro es 
tos positivos. La bolsa está sometida a los confianza hacia la compañía. En la medida el de British Telecom que ha vendido sus 
efectos contrapuestos de los profit waming que el tema argentino se solucione veremos páginas amarillas, sus activos inmobiliarios 
y las bajadas de tipos. Muchas compañías una recuperación en su cotización. Es des- y sus participaciones en Airtel y Japan Tele-
están dando profit w^arnings. Es de esperar tacable el anuncio del presidente de Alcatel com. Con esto ha conseguido más de 9.000 
que el panorama de bajada de inflación en diciendo que la compañía va a reducir sus millones de libras. Además hizo una am-
Europa va a permitir al BCE bajar los tipos plantas manufactureras de 120 a 12. Va a pliación de capital con un descuento muy 
de interés. En consecuencia, vemos que al importante que resultó un éxito. Estas 

principio va a seguir existiendo esta lucha, 
pero al final se impondrán las expectativas 
de recuperación que se derivan de las baja­
das de tipos. Cuando existe una desacelera­
ción económica primero sufren los sectores 
que iban más acelerados pero luego se tras­
lada la desaceleración a todos los sectores. 
Por eso no hay que extrañarse que en secto­
res como el químico o el farmacéutico se es­
tén anunciando ahora menores previsiones 
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operaciones le han permitido reducir su 
deuda en un 55% desde marzo. KPN tam­
bién quiere vender activos, pero esta ven­
ta se está mostrando más difícil de lo que 
parecía. "Amenazaron" con una amplia­
ción de capital y ahora parece ser que van 
a fusionarse con una compañía que no es­
tá endeudada, Belgacom. Lucent Techno­
logies estudia una nueva oleada de despi­
dos en la compañía. 

]® Cuando Telefónica cae 
con más fuerza es por la 

tarde, lo que parece indicar que hay alguien 
en Estados Unidos vendiendo con fuerza. Es­
to unido a que Motorola acaba de recibir 122 
millones de acciones por los activos en Méji­
co hace pensar que está vendiendo, aunque 
dijo que lo iba a hacer de manera ordenada. 

Hasta que Motorola no anuncie que ha ter­
minado de vender el sentimiento negativo va 
a seguir sobre la operadora. Indra se ha visto 
afectada porque el sábado pasado se publicó en 
el ABC que había rumores de venta de su divi­
sión de defensa a EADS. Estos tumores han sido 
completamente desmentidos de manera oficial, 
pero en cualquier caso los inversores han enten­

dido que la división de defensa aporta menores 
márgenes pero en cambio proporciona unos flu­
jos recurrentes poique tiene contratos a largo 
plazo. Esto no ha gustado al mercado.. Pero lo 
que más le ha afectado es la filtración de que 
Cap Gemini iba a efectuar un profit w^antíng. Se 
ha asimilado Indra a Cap Gemini, cuando las 
diferencias son importantes. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

Tdáánica Móviles pcdriá haber iniciado 

convasadraies prdiniiriares ccsi ftitish 

Tdeoom al ctjeto de fuáonar sus n ^ 

díB de tdeÍQnía móvil 

Kcápe podría piotagonizar una inv 

pcHlanle q » a d á i cnpaativa antes de 

finales de aña De no ser asC podría des­

tinar su efectivo (en tomo a 35.000 millo­

nes de ptaa) a dividendos extraondina-

rios. 

Se e^Ma que ponto empiecen De-

ggr notidas positivas sobre Parques Reu­

nidos, b que idanzariá su coljzadái. 

Tdefiriica puede empezar a tener 

problemas en otro país sudamericano, 

Peni, ddndoaunpoGible estallido sodal 

por la sutida de tarifas de aqud paÉ. 

India: La compañía tecnológica po­

dría escudiar Ofelias para vender su di-

visión de defensa. EADS figura como 

uno de los posibles oompiadatEs. 

KPN; La trieopeíadota hdandesa 

podría estar en ocnveisadanes para fu-

sicHTaiseoonBdg9com. 

BBVAQiculan voces endmeicado 

que apuntan a que d banco espafiol po-

dria estar estudiando algún tqx) de ac-

dónoaporativaoQnABN Antro. 
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DI ALBACETE 
CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

ADESALUD S.L.L. 

Domicilio: C/ San Agustín, 12 
(Albacete) 

Capital social: 3.003 euros. 
Objeto social: La intermedia­
ción en la realización, por per­
sonas físicas con titulación sufi­
ciente, de actividades sanitarias 
referentes a fisioterapia, podo-
logia y demás relacionadas con 
la salud humana, así como la 
prestación de servicios de auxi­
liar de clínica, pudiendo desa­
rrollar dichas actividades. 

CONSTRUCCIÓN 

CONTRATACIONES 
CASTILLA-LA MANCHA 

Domicilio: Avenida de España, 
número 28 (Albacete) 

Capital social: 3.150 euros 
Objeto social: Las contratacio­
nes de obras, ejecución de mo­
vimiento de tierras y transporte 
de mercancías. 

GESERNET COMUNICACIO­
NES 

Domicilio: Barrio San Cristó­
bal, 13 (Hellín) 

Capital social: 6.010 euros. 
Objeto social: La construcción 
de todo tipo de obras, la com­
praventa y distribución de todo 
tipo de materiales de construc­
ción y acabado de edificios; la 
edificación, promoción y venta 
de viviendas, locales, edificios 
industriales y comerciales, y 
otras de todo tipo en, terrenos 
propios o ajenos, de carácter 

"̂ tONSMONZOR S.L. 
Domicilio: Calle Cáceres, 

21 bajo 
(Albacete) 

Capital social: 3.010,00 euros. 
Objeto social: La construcción 
comprendiendo: La construc­
ción completa de edificios así 
como la compraventa de terre­
nos y solares para su construc­
ción, la consolidación y prepa­
ración de terrenos, demolicio­
nes, perforaciones para alum­
bramiento de aguas incluidas la 
excavación de zanjas necesarias 
para su canalización. 

AISLAMIENTOS TÉRMICOS 
ALBACETE S.L. 

Domicilio: C/ Corredero del 
Agua, 125 . 

(Villarrobledo) 
Capital Social: 6.010 euros. 

Objeto Social: La construcción 
de todo tipo de obras, la com­

praventa y distribución de to­
do tipo de materiales de cons­
trucción y acabado de edifi­
cios; la edificación, promoción 
y venta de viviendas, lócale, 
edificios industriales y comer­
ciales, y obras de todo tipo en 
terrenos propios o ajenos, de 
carácter público. 

TEXTIL 

TEXTILUSE S.L.L. 
Domicilio: Polígono La Losi­

lla, parcelas 3 y 4 
(Hellín) 

Capital social: 3.3000 euros. 
Objeto social: La confección en 
serie o a medida de toda clase de 
prendas de vestir masculinas, fe­
meninas o infantiles, a partir de 
cualquier tipo de tejidos, inclu­
yendo la ejecución de trabajos de 
diseño de modelos y patrones, el 
corte, planchado, cosidos a má­
quina y actividades anexas. 

INMOBILIARIA 

GESGORE S.L. 
Domicilio: Barrio 
San Cristóbal, 13. 

(Hellín) 
Capital social: 3.033 euros. 

Objeto social: La compraventa, 
arrendamiento y explotación 
de fincas urbanas, industriales 
y rusticas. La adquisición ae 
participaciones sociales, accio­
nes societarias, adquisición de 
títulos de deuda pública pu­
diendo la sociedad enajenar 
estos bienes, excluyéndose ex­
presamente la realización de 
labores de intermediarios. 

TELECOMUNICACIONES 

MANTENIMIENTOS DE 
TELECOMUNICACIONES 
HERMANOS CAMPOS S.L. 

Domicilio: C/ Carretera . 
Badajoz-Valencia, 60 

(Ossa de Montiel) 
Capital social: 6.007 euros. 

Objeto social: La ejecución, re­
paración y mantenimiento de 
instalaciones y redes de teleco­
municaciones, y el comercio 
de materiales para las citadas 
instalaciones. 

PIEL 

COMPLEMENTOS VILLAPIEL 
Domicilio: Pozo Gallego, 2 

(Villarrobledo) 
Capital social: 3.500,00 euros. 

Objeto social: El asesoramien-
to técnico de tipo jurídico, fis­
cal, contable y laboral a cual­
quier tipo de empresas públi­
cas o privadas y particulares, 
así como la adquisición, explo­
tación y enajenación de bienes 
inmuebles utilizando para ello 
personal debidamente titula­
do. 
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SERVICIO 

HOSTELEROS Y 
OPERADORES ALCÁZAR 

Domicilio: C/ Fuenteventura, 
37 (Alcázar de San Juan) 

Capital social: 2.000.000 ptas. 
Objeto social: Actividades de 
explotación de todo tipo de es­
tablecimientos de hostelería, la 
entidad podrá desarrollar el 
objeto social mediante la titu­
laridad de acciones o de, par­
ticipaciones en sociedades con 
objeto idéntico o análogo. 

VIAJES RTVILLA S.L. 
Domicilio: C/ Paseo de San 

Gregori9, 70, bajo 
(PuertoUano) 

Capital social: 60.200 euros 
Objeto social: El propio de las 
agencias de viajes, minoristas 
en los términos previstos en el 
artículo 2° del Decreto 2/1988 
de 12 de enero de Ordenación 
Turística de las Agencias de 
Viajes de la Junta de Comurú-
dades de Castilla-La Mancha. 

EXTRAMATIC S.L. 
Domicilio: C/ General Prim, 22 

(Alcázar de San Juan) 
Capital soaal: 3.012 euros. 

Objeto social: La instalación, 
venta, distribución y explota­
ción de máquinas recreativas y 
expendedoras de las no inclui­
das en la Ley especial. La ex­
plotación de negocios de hos­
telería. Las actividades inte­
grantes del objeto social po­
drán ser igualmente desarro­
lladas por la Sociedad total o 
parcial de modo indirecto. 

ALARCOS CONDUCTORES 
Domicilio: C/ Alarcos, 1 

(Ciudad Real) 
Capital social: 3.066 euros. 

Objeto social: Las actividades 
relacionadas con autoescuelas 
de conductores. Si la actividad 
indicada estuviera reservada 
por Ley a determinada catego­
ría de profesionales, deberá re­
alizarse a través de persona 
que ostente la titulación reque­
rida, concretándose el objeto 
social a la intermediación o co­
ordinación. 

NO CORPORACIÓN 
SOUSRUIZS.L. 

Donücilio: C/ Plaza Navarra, 
10 (Argamasilla de Calatraba) 

Capital social: 3.100 euros. 
Objeto social: La explotación 
de toda clase de bares, restau­
rantes, cafeterías, pubs, hote­
les y las actividades de hoste­
lería. Las actividades reserva­
das por la Ley a profesionales 
con determinada titulación no 

pueden ser objeto de la socie­
dad, salvo que ésta realice esas 
actividades a través de perso­
nas que ostenta. 

COMERCIO 

FERTILIZANTES LA SOLANA 
Domicilio: C/Vicente Barrera, 

1 (La Solana) 
Capital social: 120.000 euros. 

Objeto social: El comercio al por 
mayor de cereales, simientes, 
plantas, abonos, sustancias fer­
tilizantes, plaguicidas, animales 
vivos y otros alimentos y mate­
rias primas destinadas a la ga­
nadería y la agricultura. Las ac­
tividades reseñadas podrán 
también ser desarrolladas de 
modo indirecto, mediante la 
participación 

FERRESOVIS.L. 
Domicilio: C/ Alfonso XII 

(Retuerta del BuUaque) 
Capital social: 3.186 euros. 

Objeto social: El comercio deri­
vado del ramo de la ferretería y 
menaje. 

COMUNICACIÓN Y MEDIOS 
Domicilio: C/ Estación 2,2° 

(Daimiel) 
Capital social: 3.010 euros. 

Objeto social: Todas las activi­
dades relacionadas con la fa­
bricación, comercialización, 
venta, distribución, importa­
ción y exportación por si o por 
cuenta de terceros, de todo ti­
po de componentes electróni­
cos, eléctricos, electromecáni­
cos e informáticos; así como 
equipos electrónicos, electro­
mecánicos e informática. 

TEXTIL 

INDUSTRIAS MARBELTEX 
Domicilió: Bataneros, 10 

(Valdepeñas) 
Capital social: 3.100 euros 

Objeto social: La fabricación y 
comercialización de productos 
textiles, prendas de vestir y de­
portivas. Dicho objeto podrá 
ser desarrollado mediante la 
participación en otras socieda­
des con objeto idéntico o análo­
go-

INMOBILIARLA 

MONMARES S.A. 
Domicilio: C/ Travesía 

Estrella, 4 
(Campo de Criptana) 
Capital social: 10.000 
millones dé pesetas. 

Objeto social: La adquisición de 
terrenos, su urbanización, parce­
lación, explotación, administra­
ción y venta; la realización de to­
da clase' dé constrúcciories - y 
obras públicas y privadas, así co­
mo la venta de bienes inmuebles 
y su explotación.' 

VINÍCOLA 

BERNAL GARCÍA CHICOTE 
Domicilio: C/ San José, 10 

(Pedro Muñoz) 
Capital social: 600.000 ptas. 

Objeto social: Elaboración y 
crianza de vinos, así como la 
comercialización de los sub­
productos originados por di­
cha actividad. Compraventa, 
arrendamiento y explotación 
de fincas rústicas y urbanas. Se 
excluye expresamente el arren­
damiento financiero. Las acti­
vidades integrantes del objeto 
social podrán ser partícipes. 

ñ CUENCA 
(No se han registrado cambios 
en el último Boletín del Registro 
Mercantil consultado) 

FRUCUENCA S.L. 
Domicilio: Paseo de la Estación, 

27bis, 2 D 
(Tarancón) 

Capital social: 9.324,00 euros. 
Objeto social: Comercio y mayo­
ristas de frutas, verduras y hor­
talizas. 

MAQUINARIA ^ 

NUEVO SIGLO 
AGRÍCOLA S.L. 

'IMíüfciíiOíGtrá.' áe Madrid â = 
Valencia km. 82 

(Tarancón) 
Capital social: 6.014,00 euros. 

Objeto social: La venta de ma­
quinaria agrícola e industrial. 

TRANSFORTES 

TRANSCABAÑERO 
URGENTES SL 

Domicilio: Miradores 15 
(Peral, El) 

Capital social: 6.012,00 euros. 
Objeto Social: Transporte de via­
jeros, paquetería y mercancías en 
general. ' 

MÁRMOLES NUMÁR S.L. 
Domicilio: Artesanos, 30 

(Tarancón) 
Capital: 3.060 euros 

Objeto sociales: La venta de todo 
tipo de materiales de construc­
ción. 

AGROPECUARIO 

VET-OVIS. 
Domicilio: Sillería 4 

(Uclés) 
Capital social:3.600,00 euros. 

Objeto social: La promoción, me­
jora y desarrollo de la ganadería 
y la prestación de servicios vete­
rinarios. 

HOSTELERÍA 

GRANEPAL S.L. 
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Domicilio: Ctra. N-III, Madrid-
Valencia, km. 220 
(Graja de Iniesta) 

Capital social: 3.606,00 euros. 
Objeto social: La explotación 
en locales propios o arrenda­
dos de bares, bares musicales, 
cafeterías, restaurantes, fondas 
y hostales; así como la presta­
ción de servicios de locutorio. 

PARQUES 

MASTERGREEN S.L.L. 
Domicilio: La Fuente 10 

(Villar de Olalla) 
Capital suscrito: 510.000 pts. 

Objeto social: La construcción y 
mantenimiento de parques o jar­
dines y campos deportivos en 
suelo urbano. 

El GUADALAJARA 
CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

PALO DE ORO S.L. 

Domicilio: C / Mayor, n°9 
(Alcocer) 

Capital social: 3.006.00 euros 
Objeto social: La explotación de 
establecimientos dedicados al 
hospedaje, hostales, hoteles y ca­
sas wralss. EJ.4e6ianwUQ.de.ttcti-
vidades deportivas, especial­
mente las dedicadas a la equita­
ción en otras sociedades de obje-
tp^social análogo. 

MUEBLES 

IGOR GUADALAJARA S.L. 
Domicilio: Calle Virgen del 

Amparo, 48 
(Alcocer) 

Capital social: 18.033,00 euros 
Objeto social: El comercio al por 
mayor, al menor e importación 
y exportación de todo tipo de 
muebles por cualquier medio 
(tiendas tradicionales, venta 
por catálogo, comercio electró­
nico), tanto en territorio na­
cional como en el extranjero, así 
como actividades anejas a los 
mismos, incluida su fabrica­
ción. 

INMOBILIARIA 

MURCIA INMOBILIARIA 
SIGLO XXI 

Domicilio: C/José de Juan, n° 98 
(Guadalajara) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: La actividad in­
mobiliaria en general, la pro­
moción y construcción de todo 
tipo de obras, públicas o priva­
das, por cuenta propia o ajena, 
compraventa de iiimuebles, ur­
banización y parcelación de te­
rrenos. 

CONSTRUCCIÓN 

CRESMOVISA 
CONSTRUCCIONES 

Domicilio: C / Moriscos, 7 
(Pastrana) 

Capital social: 3.010,00 euros 
Objeto social: Construcción, 
obras públicas, alquiler de ma­
quinaria, captaciones y conduc­
ciones de agua, canalizaciones 
y en general, cualquier activi­
dad relacionada con las anterio­
res. 

SERVICIOS 

EXTREMOTO OFF ROAD S.L 
Domicilio: C / Hermanos Ros 

Emperador, n°13 
(Guadalajara) 

Capital Social: 3.006,00 euros 
Objeto Social: La venta y repa­
ración de motocicletas, auto­
móviles y bicicletas, así como 
sus accesorios, indumentaria y 
piezas de repuesto. La venta 
de teléfonos móviles y sus ac­
cesorios. La construcción, 
montaje y reparación de orde­
nadores y análisis de progra­
mas informáticos. 

a TOLHX) 
CONSTITUCIONES 

, . CONSTRUCCIÓN 

PROMOCIONES 
CHARCONSTRU, SL. 

Domicilio: P^ de San Eugenio 14 
(Toledo) 

Capital social: 3.006,(X) euros 
Objeto social: Promoción, 
construcción y venta, ppr 
cuenta propia o ajena, de toda 
clase de edificaciones destina­
das a cualquier uso, ya sea in­
dustrial comercial, o a vivien­
das, así como la realización de 
toda clase de obras, públicas y 
p r ivadas y la urbanización, 
parcelación y venta de toda 
clase de terrenos. 

COLASA SANCO S.A. 
Domicilio: Paseo de la Estación, 

n° 2, 8° (Talavera de la Reina) 
Capital social: 10.000.000 ptas. 

Objeto social: Instalación, 
montaje y compraventa de ma­
teriales de construcción y reali­
zación de obras de construc­
ción en general. 

SOLADOS Y ALICATADOS 
HERMANOS LOZANO 

Domicilio: General Moscardó, 
56 

(Miguel Esteban) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Solados, Alicata­
d o s y pavimentos de todas cla­
ses y en cualquier tipo de obra. 

SOLADOS Y AUCATADOS 

PERA Y SANCHO S.L. 
Domicilio: C / Sn Antón 3 

(Miguel Esteban) -
ÍTapital social: 3.0010,00 euros 

Objeto social: Solados y Alica­
tados. 

PIZARRAS NAVADERRI S.L. 
Domicilio: Aldeanueva, 11 
(La Nava de Ricomalillo) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Extracción, ven­
ta y comercialización de mate­
riales de construcción. 

CREACIONES PAVÓN S.L. 
Domicilio: C / Loz, 8 

(Borox) 
Capital social: 3.006 euros. 

Objeto social: La fabricación y 
compraventa de porcelana de­
corativa. 

CUBIERTAS GEL-LU §.L. 
Domicilio: C / Culebrina, 9 

(Villatobas) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Construcción y 
reparación de viviendas y lo­
cales. 

MULTISERVICIOS GARBA S.L. 
Domicilio: C / Alhambra, 6 

(lUescas) 
Capital social: 5.160 euros 

Objeto social: La construcción 
y reforma de todo tipo de edi-

, ficaciones. '* ' , 

ALIMENTACIÓN 

BODEGAS SOLMAYOR 
Domicilio: Polígono Indi^strial 

La Carbonera 
(Noblejas) 

Capital social: 3.600,00 euros 
Objeto social: Comercialización, 
distribución y venta de vinos, 
mostos, licores, zumos, vinagre, 
alcoholes y cualquiera de sus de­
rivados. 

MADERA 

MONTAJE Y CARPINTERÍA 
SAYMASL. 

Domicilio: Polígono Industrial 
Ardoz 

(Illescas) 
Capital social: 3.284,00 euros 

Objeto social: La realización de 
todo tipo de trabajos de carpinte­
ría de madera; la fabricación de 
todo tipo de mobiliario; la adqui­
sición, venta y transmisión de to­
do tipo de terrenos y la construc­
ción, desarrollo, promoción y co­
mercialización de toda clase de 
edifícios industriales, ofícinas y 
viviendas. 

TRANSPORTE 

TRANSCEDILLO 
Domicilio: Conde de Cediüo, 241° B 

(Cedillo del Condado) 
Capital social: 3.006,06 euros 

Objeto social: Trarwporte inter­

nacional y nacional de mercancí­
as por carretera. 

AGRICULTURA 

SERVICIOS ARRIERO 
RODRÍGUEZ SL. 

Domicilio: C/ San Esteban, 2 - 2°B 
(Talavera de la Reina) 

Capital social: 100.400,00 euros 
Objeto social: Servicios agríco­
las y ganaderos de todo tipo. 
Explotaciones agropecuarias. 
Compraventa y alquiler de fin­
cas rústicas y urbanas. Se ex­
cluye expresamente el arren­
damiento financiero. 

EXPLOTACIONES 
AGRÍCOLAS ACEITUNAS, 

CEREALES Y UVAS 
Domicilio: C / San Francisco,12 

(Madridejos) 
Capital social: 4.000,00 euros 

Objeto social: Explotaciones 
agrícolas, elaboración de vi­
nos, fabricación en aceites, al­
macenamiento de cereales y 
abonos, compraventa de fincas 
rústicas y urbanas. 

EL OLIVAR DEL RELOJ 
Domicilio: Plaza de la 

Constitución, número 8 
(Hormigos) 

Capital social: 500.000 ptas. 
Objeto social: La explotación 
Sgn'c¡óíá!'(Í'e '^lenes" inmuebles 
de carácter rústico y la comer­
cialización de los productos 
obtenidos de la misma. El hos­
pedaje rural, hostelería, restau­
ración y actividades turísticas 
de ocio rural y cultural. 

PUERTAS 

TECNOLOGÍA DE VENTANAS 
Domicilio: C / Edison, n° 424. 

Polígono Industrial Torrehierro 
(Talavera de la Reina) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Fabricación y co­
locación de cercos, puertas y 
ventanas de hierro, aluminio y 
de material PVC. Promoción y 
construcción de locales comer­
ciales, naves industriales y vi­
viendas. Compraventa y arren­
damiento de negocios y bienes 
ii\muebles, rústicos y Urbanos, 
exceptuando los arrendamien­
tos financieros. 

HOSTELERÍA 

HE-CAB&ALSANSL. 
Domicilio: Carretera de Sonseca 

Navahermosa, km. 21 
(Sonseca) 

Capital social: 12.020,00 euros 
Objeto social: Servicios de res­
taurantes, cafetería, heladería, 
otros cafés y bares, bar catego­
ría especial, así como la explo­
tación de salones de baile, dis­
coteca, tablaos rocieros y todo 
tipo de espectáculos públicos. 

Servicios de hospedaje en ho­
teles, hostales, pensiones y 
moteles. 

SERVICIOS 

CIBERJUEGOS TARANCON 
Domicilio: Doroteo Figueroa N° 
6, 2° D (Santa Cruz de la Zarza) 

Capital social: 28.880 euros. 
Objeto social: Clases de infor­
mática, venta de material in­
formático, conexión a internet 
y juegos en red. 

LA RONDA JOSTÁLERIA S.L. 
Domicilio: C / San Clemente, 1 

(Talavera de la Reina) 
Capital social: 3.120 euros. 

Objeto social: La actividad de 
la hostelería. 

ELECTRICIDAD t> .FH 

ELECTRICIDAD LUIS 
GUTIERRES E HIJOS S.L. 

Domicilio: Calle la Ventana, 5 
(Santa Olalla) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Instalaciones y 
montajes eléctricos de alta y 
baja tensión; instalaciones y 
montajes de climatización: 
compraventa de material eléc­
trico y derivados: estudio, pro­
yectos y diseños de ingeniería 
industrial. 

' •#;4t í | | iíFECCIÓN 

ANACO TELAS S.L. 
Domicilio: Avenida de José 

Antonio, 16 
(Ocaña) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: Confección de 
artículos de tela y comercio de 
los mismos al por menor y al 
por mayor. 

INMOBILIARIA 

FINCAS CLASinCADX^'S'.t'.^ 
Domicilio: C / Empedrada, 27 

(Lominchar) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: Contratación, 
gestión, proyección, construc­
ción y ejecución de obra. Ges­
tión, administración, adquisi­
ción, promoción, enajenación, 
arrendamiento (no financiero), 
rehabilitación, explotación de 
solares, pisos, locales, terrenos, 
conjuntos residenciales, urba­
nizaciones y bienes inmuebles. 

CUERO 

CURTIDOS Y ACABADOS DE 
PIELES S.L. 

Domicilio: Antigua Carretera de 
Madrid-Toledo KM, 42.300 

(Yuncos) 
Capital social: 3.006,00 euros. 

Objeto social: El curtido de to­
do tipo de pieles naturales, tin­
tado y acabado de las mismas. 
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OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO (Para más in­
formación: 
Nombre; Ángeles Río. 
Dirección General de 
Política de la Pyme. 
a María de Molina, n° 50 
2'Planta 
28006 Madrid 
Tel./Fax:-91545 0949 
Nombre: 

Pedro A. Morejón 
Dirección Regional de Co­
mercio de Toledo .Calle 
Alfonso X el Sabio, 1 
45071 Toledo 
Tfno: 925 28 53 90 

•Bélgica 

. REFr2334/01 
Empresa belga especializa­
da en ingeniería de diseño 
industrial busca acuerdos 
comerciales relativos a las 
licencias de sus "copy-
rights" (producción-distri­
bución) en los campos de: 
sistemas especiales de 
muebles modulares, pe­
queños invernaderos de 
polipropileno plegables, 
sistemas de edificios mo­
dulares (geometría varia­
ble). 

REF-1811/00 
Joven empresa belga dedi­
cada a la distribución de 
equipamiento deportivo 
nuevo y usado, desea ex­
pandir su actividad. La 
empresa se ofrece como 
distribuidora o represen­
tante para empresas ex­
tranjeras que quieran co-, 
mercializar sus productos 
en Bélgica. Podrían ser pro­
ductores de artículos de 
gran calidad como: - servi­
cios y accesorios para el au­
tomóvil; - electrónica para 
comunicaciones y multi­
media; - protección medio­

ambiental y gestión de resi­
duos; - salud y belleza; -
tecnología y equipamiento 
para oficinas; - seguridad 
privada y profesional. 

'Gran Bretaña 

REF-2557/01 
Empresa británica dedica­
da a la prestación de servi­
cios de asesoría y fomu-
ción para trabajos de sol­
dadura submarinos, ade­
más de ofrecer submari­
nistas comerciales, así co­
mo cursos de formación 
para la realización de tra­
bajos de soldadura bajo el 
agua. La empresa también 
fabrica electrodos e inte­
rruptores de seguridad pa­
ra control, así como aga­
rradores de electrodos bajo 
el agua. Busca agentes o 
distribuidores para sus 
productos, y estaría intere­
sado en encontrar provee­
dores. 

REF-2575/01 
Empresa británica con una 
buena posición en el mer­
cado, dedicada al diseño y 
fabricación de una amplia 
gama de construcciones 
portátiles de madera,ini,, . 
cluido casas de juegos in­
fantiles, desea establecer 
relaciones comerciales con 
empresas y organizaciones 
extranjeras dedicadas a la 
venta de productos de 
ocio para el jardín. 

REF-2576/01 
Empresa britáiúca de inge­
niería de precisión, dedica­
da al diseño y fabricación 
de una gama de herra­
mientas especiales y dis­
positivos "Reacher" profe­
sionales (estos dispositivos 
están diseñados para coger 

objetos sin necesidad de 
doblarlo, manejar materia­
les peligrosos, alcanzar zo­
nas sin peligro personal, 
etc.). La empresa posee un 
equipo de ingenieros muy 
cualificados para diseñar 
herramientas especiales 
para fines específicos, y de 
esta forma satisfacer nece­
sidades específicas de los 
clientes. Los socios extran­
jeros deben tener experien­
cia en componentes de in-
gerüería de precisión y que 
estén bien relacionados en: 
laboratorios, hospitales, in­
dustria de impresión, fa­
bricación de papel, veteri­
naria, limpieza en seco, 
jardinería, recogida de de­
sechos, etc. 

REF-2577/01 
Empresa británica de bio­
tecnología especializada 
en la fabricación y prepa­
ración de fórmulas quími­
cas para el cuidado de la 
salud, farmacéuticas, ali­
mentación para animales e 
industria agrícola. La em­
presa posee un equipo di­
námico de químicos arialí-
ticos que producen extrac­
tos de plantas, legumbres 

..7 fwJS?' 5fe> perder sus . / . • 
propiedades. Desea am­
pliar sus actividades co­
merciales internacionales 
estableciendo relaciones 
comerciales con agentes y 
distribuidores extranjeros, 
interesados en productos 
innovadores y que tengan 
buenas contactos con las 
industrias a las que van 
destinadas estos productos 
en sus países. 

REF-2578/01 
Empresa franco-britáiúca 
de ingeniería con gran éxi­
to en los sectores de trata­

miento de aguas y difu­
sión de aire, y con expe­
riencia en la venta de tan­
ques de presión, y otros 
equipos para las industrias 
petrolífera o química, jim-
to con el suministro de 
grandes secadores para la 
industria aliinentícia; de­
sea ampliar su actividad 
comercial tanto en el Rei­
no Unido como en el con­
tinente europeo. La em­
presa está interesada en 
establecer relaciones co­
merciales con plantas de 
procesanüento y fabrican­
tes de componentes o 
equipamiento extríinjeros, 
que deseen vender sus 
productos en el Reino Uni­
do o en Europa. 

REF-2579/01 
Empresa británica de inge­
niería muy especializada 
en el diseño y fabricación 
de sistemas de control hi; 
dráulico, desea establecer 
relaciones comerciales inr 
temacionales con empre­
sas y organizaciones dedi­
cadas a la venta de equi­
pamiento mecánico e inge­
niería hidráulica, y que es­
tén interesadas en trabajar 

,HCC»vuiifteTiiipfig.sa iî ijQva-
dora. ,. , 

REF-2580/01 
Empresa britártíca de lo­
gística, especializada en la 
entrega, almacenaje y car­
ga de mercancías, y en ser­
vicios de distribución en 
general, busca establecer 
relaciones comerciales con 
empresas y organizaciones 
extranjeras dedicadas al 
transporte de bienes, y que 
esténÉn interesadas en te­
ner im socio profesioníd en 
el Reino Unido. 

REF-2581/01 
Innovadora empresa britá­
nica de electrónica, espe­
cializada en el diseño y fa­
bricación de dispositivos 
de imagen junto con siste­
mas de captura y almace­
naje de datos, busca esta­
blecer relaciones comercia­
les con otras firmas extran­
jeras del sector informáti­
co. 

REF-2582/01 
Empresa británica con una 
extensa red de ventas y 
distribución, busca am­
pliar su gama de produc­
tos con nuevos artículos, 
especialmente selecciona­
dos para entretenimiento 
de adultos. Entre sus pro­
ductos se encuentra: ropa 
interior exótica, prendas 
de cuero y PVC, revistas, 
vídeos, vibradores, muñe­
cas de tamaño natural y 
otros productos del sector. 
Es una empresa que dis­
fruta de muy buena repu­
tación, y todos sus produc­
tos cumplen con los máxi­
mos estándares de calidad. 

REF-2376/01 
Empresa familiar británica 
especializada en artículos 
de regalo ha est^bjecido;^ : 
un eficaz sistema de distri­
bución para suministrar a 
los minoristas vma amplia 
selección de regalos, que 
pueden entregarse en cual­
quier parte del mvmdo. Un 
nuevo sitio de Internet 
permite a los clientes reali­
zar pedidos "on-line", que 
permite al cliente saber en 
todo rnomento el estado 
de progreso de su pedido. 
Busca socios extranjero de­
dicados a regalos de em­
presa que deseen incluir 
en su gama artículos de re­

galo británicos de gran ca-
Üdad. 

REF-2381/01 
Empresa británica muy es­
pecializada en el diseño, 
instalación, monitorización 
a distancia y gestión de 
sistemas de vigilancia de 
CCTV de segurídad total, 
con alarmas activadas 24 
horas, que proporciona un 
control a distancia de edi­
ficios, almacenes y equipa­
miento con total eficacia y 
a coste asequible. La em­
presa disfruta de muy 
buena reputación, y su 
principal preocupación es 
la calidad y la satisfacción 
del cliente. Ahora, busca 
socios extranjeros que ya 
operen en el sector y que 
estén interesados en siste­
mas modernos de vigilan­
cia, llevados a cabo por 
personal cualificado, para 
garantizar el cuidado y la 
satisfacción del cliente en 
todo momento. 

REF-2382/01 
Empresa británica dedicai-
da al diseño de una exc^ 
lente gama de muebles de 
jardín, fabricados aten­
diendo a los más elevados 

pleados que utilizan ma­
deras de la mejor calidad 
de todo el mundo, busca 
agentes comerciales ex-: •:• 
tranjeros o distribuidíiji^i 
de Centros para el jardín y 
establecimientos sinülares 
de venta al detalle, donde 
se venden muebles de jar­
dín de calidad y equipa-
núento de ocio. Las expor­
taciones están creciendo y 
la empresa busca agentes 
y distribuidores para con­
tinuar con este programa 
de desarrollo comercial. 

7 

jpniwycjx: 
El Reino Unido instalará paneles solares en 100.000 hogares El ministro de Energía 

británico, Peter Hain, ha presentado un plan para la instalación de paneles solares 
en más de 100.000 hogares del Reino Unido. Con este programa, que supondrá una 
inversión de 3 millones de libras esterlinas (unos 800 millones de pesetas), el Reino 
Unido pretende igualar a Alemania y Japón en el uso de energías alternativas. 
Adems de los motivos medioambientales, se espera que esta medida ayude a la cre­
ación de nuevos puestos de trabajo. A principios de año, el primer mirústro. Tony 
Blaii; ofreció-el apoyo económico del Gobierno al fomento del uso de energías re­
novables como la solio, eólica, biomasa y el aprovechamiento de las corrientes y olas 
marinas. Por otro lado, ITP ha conseguido un contrato en exclusiva con RoUs Roy-
ce cercano al billón de pesetas Industria de Turbo Propulsores (ITP) ha logrado uno 
de los contratos más importantes de la historia empresarial del País Vasco. EI-^upo 
aeronáutico vasco ha suscrito un acuerdo por el cual se convertir, durante los próxi­
mos 30 años, en el suministrador en exclusiva de RoIIs Royce. 

Reino Unido pide más incentivos al comercio mundial. El ministro de Finanzas 
británico, Gordon Brown, pidió el pasado 24 de abril ante responsables econó-; 
micos y comerciales de 60 países que no se frene el comercio mundial, a pesar de 
la mala situación provocada por la recesión estadounidense. Brown solicitó que 
se a'nen esfuerzos para liberalizar el comercio internacional. "Ahora que el cre­
cimiento mundial está decreciendo, no es el momento de frenar la cooperación 
económica global, o perder fe en su eficacia, ni tampoco para anclarse en el pro­
teccionismo, sino para una mayor cooperación global", explicó Brown. El minis­
tro señaló que la última ronda comercial mundial supuso un incremento del vo­
lumen de negocios en todo el planeta de 200.000 millones de dólares (37,76 bi­
llones de pesetas). Una nueva ronda liberalízadora duplicaría esa cantidad, ase­
guró Brown. "Europa repn^senta el 16%del comercio mundial, m s que EEUU", 
aseguró Brown. 'Tenemos que utilizar esa posición de fortaleza para pedir la ex­
tensión del comercio", añadió. 

• 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE LA 

PRESIDENCIA 

* Corrección de erratas 
del texto del Real Decre­
to 374/2001, de 6 de abril, 
sobre la protección de la 
salud y.seguridad de los 
trabajadores contra los 
riesgos relacionados con 
los agentes químicos du­
rante el trabajo. 

BOE 22 de junio de 2001. 

* Real Decreto 614/2001, 
de 8 de junio, sobre dis­
posiciones mínimas para 
la protección de la salud y 
seguridad de los trabaja­
dores frente al riesgo eléc­
trico. 

BOE 21 d é jurtíó dé 2001. 

• MINISTERIO DE CIENCIA 

Y TECNOLOGÍA 

* Orden de 11 de junio de 
2001 por la que se estable­
cen las bases y se hace pú­
blica la convocatoria de 
concesión de ayudas para 
la realización de acciones 
especiales en el marco de 
algunos programas na­
cionales del Plan Na­
cional de Investigación 
Científica, Desarrollo e In­
novación Tecnológica 
2000-2003, entre otras: 
Participación en progra­
mas internacionales, crea­
ción de redes temáticas, 
organización de congre­
sos, seminarios y joma­
das, difusión de la ciencia 
y la tecnología, incluida 
la semana de la ciencia y 
la tecnología, estudios del 
sistema de ciencia-tecno-
logíaempresa y acciones 
de f>olítica científico-tec­
nológica. 

BOE 22 de junio de 2001. 

* Resolución de 12 de ju­
nio de 2001, de la Secreta­
ría de Estado de Política 
Científica y Tecnológica, 
por la que se efectúa la 
convocatoria para el año 
2001 para la concesión de 
ayudas por realización de 

acciones especiales y de 
actuaciones favorecedo­
ras de la participación en 
el Programa Marco de la 
Comunidad Europea, 
dentro del Programa de 
Fomento de la Investiga­
ción Técnica (PROFIT). 
BOE 22 de junio de 2001. 

* Resolución de 23 de 
mayo de 2001, de la Direc­
ción General de Política 
Tecnológica, por la que 
someten a información 
pública los proyectos de 
norma UNE que AENOR 
tiene en tramitación co­
rrespondientes al mes de 
abril de 2001. 
BOE 22 de junio de 2001. 

* Resolución de 23 de 
mayo de 2001, de la Direc­
ción General de Política 
Tecnológica, por la que se 
publica la relación de nor­
mas UNE aprobadas por 
AENOR durante el mes 
de abril de 2001. 
BOE 22 de junio de 2001. 

* Resolución de 23 de 
mayo de 2001, de la Direc­
ción General de Política 
Tecnológica, por la que se 
publica la relación de nor­
mas europeas que han si­
do ratiftcadáá durante el 
mes de abril de 2001 como 
normas españolas. 

BOE 22 de junio de 2001. 

* Resolución de 23 de 
mayo de 2001, de la Direc­
ción General de Política 
Tecnológica, por la que se 
publica la relación de nor­
mas UNE anuladas du­
rante el mes de abril de 
2001. 

BOE 22 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE DEFENSA 

* Resolución de la Direc­
ción de Infraestructura 
por la que se anuncia su­
basta, por procedimiento 
abierto, para la adjudica­
ción del contrato de obras 
para proyecto de rehabili­
tación de aseos edifício 
número 7, Academia de 
Infantería, Toledo. 

BOE 22 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE INTE­

RIOR 

* Resolución de la Direc­
ción General de Institu­
ciones Penitenciarias, de 
12 de junio de 2001, por la 
que se anuncia subasta 
pública para la adjudica­
ción del contrato de sumi-
rtístro de material impre­
so para los Centros Peni­
tenciarios dependientes 

de la Dirección General 
de Instituciones Peniten­
ciarias. 
BOE 22 de jiinio de 2001. 

• MINISTERIO DE 

ECONOMÍA 

* Resolución de la Direc­
ción General de Políticas 
Sectoriales por la que se 
comunica la iniciación de 
expediente de incumpli­
miento de incentivos re­
gionales. 
BOE 22 de junio de 2001. 

• COMUNIDAD DE CASTI­

LLA-LA MANCHA 

» Ley 1/2001, de 5 de 
abril, por la que se crea y 
regula el Consejo de For­
mación Profesional de 
Castilla-La Mancha. 
BOE 21 de junio de 2001. 

* Ley 2/2001, de 5 de 
abril, de crédito extraor­
dinario por importe de 
3.606.000 euros 
(599.987.916 pesetas) para 
atender los gastos 
necesarios del Plan coor­
dinado de lucha contra la 
Encefalopatía Espongifor­
me Bovina. 
BOE 21 de junio de 2001. 

* Ley 3/2001, de 26 de 
abril, de Creación del Co­
legio Profesional de Fisio-
terapeutas de Castilla-La 
Mancha. 

BOE 21 de junio de 2001. 

*Ley 6/2001, de 24 de ma­
yo, de modificación de la 
Ley 3/2000, de 26 de ma­
yo, de Creación del Ente 
Público de Radio-Televi­
sión de Castilla-La Man­
cha. 
BOE 21 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE 

SANIDAD Y CONSUMO 

* Orden de 11 de junio de 
2001 por la que se modifi­
ca la de 15 dé diciembre 
de 2000 por la que se fijan 
condiciones de identifica­
ción de los alimentos des­
tinados a usos médicos 
especiales susceptibles de 
financiación por el Siste­
ma Nacional de Salud. 
BOE 22 de junio de 2001. 

• MINISTERIO DE EDUCA­

CIÓN, CULTURA Y DEPORTE 

* Resolución de 27 de 
abril de 2001, del Coi\sejo 
Superior de Deportes, por 
la que se convocan sub­
venciones a entes de pro­
moción deportiva para 
2001. 

BOE 22 de junio de 2001. 

Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra­
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE 

ADMINISTRACIONES 

PÚBUCAS 

* Juego. Resolución de 05-
06-2001, de la Delegación 
Provincial de la Junta de 
Comunidades de Castilla-
La Mancha en Toledo, por 
la que se acuerda la incoa­
ción de procedimiento de 
revocación de autorizacio­
nes de explotación y boleti­
nes de situación de máqui­
nas de juego, correspon­
dientes a empresas no ins­
critas en el Registro de Em­
presas Relacionadas con 
las Máquinas Recreativas y 
de Azar. 

D.O.C.M. 22 de junio de 
2001. 

* Transparencia y Control 
de Intereses. Acuerdo de 
12-06-2001, del Consejo de 
Gobierno, por el que se or­
dena la publicación de las 
declaraciones de bienes, 
rentas y actividades. 
D.O.C.M. 22 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE 

EDUCAQON Y CULTURA 

* Ayudas y Subvenciones. 
Corrección de errores a la 
Resolución de 18-04-2001, 
de la Dirección General de 
Bienes y Actividades Cul­
turales, por la que se hace 
pública la relación de ayu­
das adjudicadas por las 
Delegaciones Provinciales 
de Cultura, en virtud de la 
Orden de 26-12-00, de ayu­
das para la Investigación y 
Difusión del Patrimonio 
Histórico de Castilla-La 
Mancha. 

D.O.C.M. 22 de junio de 
2001. 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 07-06-2001, 
de la Dirección General de 
Coordinación y Política 
Educativa por la que se 
conceden ayudas económi­
cas para el desarrollo de 
proyectos de Irmovación ^ 

Investigación Educativa de 
acuerdo con lo establecido 
por la Orden de 26-02-
2001. 
D.O.C.M.22 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE OBRAS 

PUBLICAS 

* Expropiación Forzosa. 
Acuerdo de 12-06-2001, del 
Consejo de Gobierno, por 
el que se declara de urgen­
cia la ocupación de los bie­
nes y derechos afectados 
de expropiación forzosa 
por las obras comprendi­
das en el proyecto acondi­
cionamiento de la carretera 
CM-3201. Tramo: Intersec­
ción N-III (Minglanilla) -
LP. de Albacete, incluso va­
riantes del Herrumblar y 
Villarta (Cuenca), expe­
diente: CN-CU-00-122. 
D.O.C.M. 22 de junio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA Y 

TRABAJO 

* • Expropiación Forzosa. 
Resolución de 23-05-2001, 
de la Delegación Provin­
cial de la Consejería de In­
dustria y Trabajo de Alba­
cete, por la que se convoca 
el levantamiento de actas 
previas a la ocupación de 
determinadas fincas afec­
tadas por el proyecto de 
instalaciones de la 
L.A.M.T. 20 kv. Derivación 
Yesos Maxim, expte. N°. 
02211000280. 

D.O.C.M. 22 de junio de 
2001 

• CONSEJERÍA DE 

AGRICULTURA Y MEDIO 

AMBIENTE 

* Resolución de 28-05-
2001, de la Delegación de 
la Consejería de Agricultu­
ra y Medio Ambiente de 
Cuenca, por la que se 
anuncia la licitación por el 
sistema de concurso publi­
co (procedimiento abierto) 
para la contratación de la 
obra Amojonamiento del 
Monte de U.P. n° 262, t.m. 
de Barajas de Meló. 
D.O.C.M. 22 de junio de 
2001. 

* Plagas. Orden de 29-05-
2001, de la Coi\sejería de 
Agricultura y Medio Am­
biente, por la que se aprue­
ban las campañas fitosarú-
tarias para el 2001. 
D.O.C.M. 19 de junio de 
2001. 

* Medio Ambiente. Reso­
lución de 23-05-2001, de la 
Dirección General de Cali­
dad Ambiental, sobre la 

Declaración de Impacto 
Ambiental del Programa 
de Actuación Urbanística 
El Pocito. Sector 4 de las 
NNSS de Yeles, cuyo pro­
motor es Urbanización 
Parquijote S.A., en Yeles 
(Toledo). 

D.O.C.M.19 de junio de 
2001. 

* Medio Ambiente. Reso­
lución de 01-06-2001, de-
Declaración de Impacto 
Ambiental del proyecto 
denominado Construcción 
de granja para 520 cerdas y 
recría, cuyo promotor es D. 
Francisco Nuñez Tendero, 
en el término municipal de 
Albacete. 
D.O.C.M. 19 de junio de 
2001. 

* Medio Ambiente. Reso­
lución por la que se ordena 
la publicación del anuncio 
sobre apertura del plazo de 
información pública del 
Estudio de Impacto Am­
biental del proyecto deno­
minado Explotación de la 
gravera EMAC y Planta de 
Tratamiento, en La Puebla 
de Montalbán (Toledo). 
D.O.C.M. 19 de junio de 
2001. 

• ADMINISTRAQON LOCAL 

* Ayuntamiento de Cuen­
ca, Anuncio de 29-05-2001, 
del Ayuntamiento de 
Cuenca, sobre exposición 
pública de la Altenwtiva 
Técnica presentada por 
Promociones González, 
S.A., correspondiente al 
Área A-1 Universidad 
(UA-2) vigente PGOU de 
Cuenca. 

D.O.C.M.22 de junio de 
2001. 

' , •<¡.r''¡: 

• EMPRESA DE GESTIÓN E 

INFRAESTRUCTURAS DE 

CASTILLA-LA MANCHA 

* Anuncio de 08-06-2001, 
de la Empresa Pública 
Gestión de Infraestruc­
turas de Castilla-La Man­
cha, S.A., por el que se ha­
ce público el resultado de 
la licitación, mediante con­
curso, procedimiento 
abierto, para la redacción 
del proyecto básico y de 
ejecución, redacción del es­
tudio de seguridad y sa­
lud, dirección de ejecución 
de las obras y coordinación 
en materia de seguridad y 
salud, tanto en fase de pro­
yecto como de ejecución, 
para la construcción de un 
Centro de Instalación de 
Empresas II en Toledo. 
D.O.C.M. 19 de junio de 
2001. 
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El objetivo es anaj]^^^ 

Apromicu encarga un plan 
estratégico para el sector del mimbre 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 
La Asociación Profesional de 
Productores de Mimbre de 
Cuenca "APROMICU" ha en­
cargado a la consultora 
"Florida Universitaria", de 
Valencia, la realización de un 
plan estratégico para el sector 
del mimbre, con el fin de ana­
lizar la situación y el desarro­
llo organizativo que tienen 
que desarrollar el sector mim-
brero de la provincia con­
quense, que aglutina más del 
80% de la producción na­
cional, que genera unos ingre­
sos a los productores de 350 
millones de pesetas al año. 

El plan estratégico enmar­
cará las decisiones empresa­
riales que tendrá que tomar 
APROMICU en el plazo de 
tres años y definirá la orienta­
ción que tiene que tomar la 
asociación para que sea capaz 
de dar una respuesta al mer­
cado, recoger toda la produc­
ción de sus asociados y co­
mercializarla, según explicaba 
el director de la consultoría 
"Florida Universitaria", José 
Portilla. 

En este sentido. Portilla se­
ñalaba que el plan estratégico 
parte de la consideración de 
que es paradójico que en una 
provincia en la que se produ­
ce más del 80% de la materia 
prima no se haya desarrolla­
do ninguna otra actividad 

Cuenca concentra el 80% de la producción nacional de 
mimbre verde, con cerca de diez millones de kilos 

complementaria o ninguna 
otra actividad alternativa a la 
del cultivo estricto del pro­
ducto. De esta forma, de la ca­
dena de valor del producto 
desde que se cultiva hasta que 
Uega al productor final, los 
productores de Cueca sola­
mente se quedan entre im 10 
y un 20%, según las estima­
ciones que se han realizado. 

Partiendo de esta premisa, 
el plan tiene como primer ob­
jetivo identificar la situación 
de producción, los producto­
res, cómo funcionan o cómo 
trabajan, así eolito analiíarla-
estructura productiva, las va­
riedades del producto y los 
criterios de calidad, porque 
según Portilla, la elaboración 
de un plan estratégico consis­
te básicamente en la realiza­
ción de dos grandes análisis: 
de los miembros de la aso­
ciación y del entorno. 

En este contexto, el plan 
deberá identificar los usos de 
la producción y los productos 
competitivos (en competencia 
vertical y horizontal), así co­
mo los países productores de 
los mismos pnxiuctos simila­
res (con cantidades, prácticas 
de dumping, etc) y las alter­
nativas que puedan permitir 
dar valor añadido al producto 

Los productores sólo se quedan con el 20% del valor del mimbre, desde su cultivo hasta su venta. 

en la zona de producción, pa­
ra avanzar en la cadena de va­
lor. Asimismo, el plan analiza­
rá la forma actual de comer­
cialización y quien la controla 
y maneja. 

Estrategias 

Una vez identificados y 
analizados estos factores, el 
plan tendrá que establecer es­
trategias de comercialización 
conjunta concentrando la 
oferta; de transformación con-
jimta que permita incremerv 
tar el valor de la producción 

en diferentes niveles de valor 
añadido y de mqora del siste­
ma productivo. 

Igualmente, deberá esta­
blecer la forma de organiza­
ción necesaria para poder de­
sarrollar la estrategias plante­
adas, que pasa por crear una 
organización comercial con­
junta, una organización en la 
transformación en las diferen­
tes etapas del producto (como 
pelado, selección de calida­
des, etc) y en la organización 
de grupos de transformado­
res que den valor al mimbre 
como producto final. 

El ntímbre es un cultivo 
eminentemente social que en 
la provincia de Cuenca tiene 
una superficie de en tomo a 
las 660 hectáreas, con una pro­
ducción de en tomo a 10 mi­
llones de kilos de mimbre ver­
de, que representa más del 
80% del total nacional. El cul­
tivo se encuentra implantado 
fundamentalmente en La 
Alcarria y en las vegas de las 
comarcas de la Serranía Alta y 
de la Serranía Media y genera 
un producción bmta superior 
a los 350 millones de pesetas 
alano. 

El 85% de los 
contratos 

ainrobados para la 
destilación de crisis 

son de la región 

REDACCIÓN 

C-LM 

Las bodegas y coopera­
tivas a las que el Minis­
terio de Agricultura ha 
autorizado la destila­
ción de crisis podrán en­
tregar vino hasta el pró­
ximo 31 de agosto. El to­
tal de contratos autori­
zados para la destila­
ción de crisis de vino de 
mesa asciende a 425 en 
el conjunto del territorio 
nacional, de los que 289 
pertenecen a la comuni­
dad autónoma de Casti­
lla-La Mancha. Asimis­
mo, de los 2.312.831 
hectolitros autorizados 
en España, 1.897.579 co­
rresponden a la .región 
castellano-manchega, es 
decir, el 85% del total. 

Extremadura es la se­
gunda' comunidad autó­
noma en número de 
contratos autorizados 
(30), así como en hecto­
litros (125.754). Después 
le siguen la Comunidad 
Valenciana, con 26 con­
tratos y 79.280 hectoli­
tros; Madrid, con 18 
contratos y 45.404 hecto­
litros; Castilla y León, 
con 13 contratos y 
28.281 hectolitros y An­
dalucía, con 12 contra­
tos y 53.849,88 hectoli­
tros. 

APAG cerró el último ejercicio con un 
beneficio de tres millones de pesetas 

J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

La Asamblea de la Asodación 
Provincial de Agricultores y 

V Ganaderos (APAG) de Gua­
dalajara ha aprobado estos dí­
as la cuenta de resultados del 
pasado año, que se cerraba 
con un superávit de 3.044.442 
pesetas dato que ha sido valo­
rado de manera muy positiva 
por su presidente, Antonio 
Zahonero. 

Apag-Asaja y su sociedad 

comercializadora SAT "Coa-
gral 6061" celebrarán sus res­
pectivas asambleas anuales 
en las que además de las 
cuentas ste daba el visto bueno 
a su memoria de actividades. 

El presidente de APAG ha 
reconocido que el año 2000 
había sido duro para el sector, 
que había tenido una pérdida 
de la renta y del poder adqui­
sitivo, motivada entre otras 
razones, por la subida del ga­
sóleo y de los fertilizantes, y 

por la bajada de los precios. 
Según Zahonero, la crisis 

de las "vacas locas" y ahora la 
peste porcina también son 
motivos de preocupación pa­
ra el sector. Uno de los retos 
que se ha marcado la aso-
dación es el de mejorar la Se­
guridad Social Agraria, y con­
seguir una jubiladón digna 
para los profesionales de la 
agricultura, algo que según 
zahonero se está negociando 
pero que es necesario de cara 

a un futuro que se presenta 
complicado. 

Uno de los retos de futuro 
de la asodadón es el de po­
tenciar el departamento de 
formadón, que este año com­
prendió unos 40 cursos y nu­
merosas jomadas y reuniones 
informativas. 

También ha creddo el nú­
mero de sodos de la aso­
dadón, con 52 nuevas altas 
en el 2000, alcanzando los 
4554. APAG tiene su sede en Guadalajara. 
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Qxtg'lmdatiiva 
Rural atiende que 
en la próúma OCM 
se tenga en cuenta 
\a producción y la 

superficie 

MóNicA MORENO 

C-LM 

La decisión adoptada por 
el Consejo de Ministros 
de Agricultura de la 
Unión Europea de pro­
rrogar hasta el año 2003 
la OCM del aceite de 
oliva no ha sentado 
demasiado bien a las 
organizaciones agrarias 
de Cas.tilla-La Mancha, 
ya que todas ellas coinci­
den en que este sistema 
beneficia a las grandes 
explotaciones olivareras 
y en la región hay un alto 
porcentaje de olivar de 
baja producción. Asimis­
mo tanto 
la Unión 
de Peque­
ños Agri­
c u l t o r e s 
( U P A ) 
c o m o 
Asaja y 
C O A G -
Inic ia t iva 
Rural han 
señalado a 

este medio que si no se 
articulan pronto medidas 
"el olivar pequeño está 
condenado a su desapa­
rición". 

Tanto las organizacio­
nes agráíias dé"Iá"íSgróñ 
como el director general 
de producción agraria, 
Javier García, son parti­
darias de que se vuelva 
ál sistema de interven­
ción de 
precios, ya 
que desde 
que se 

supr in : \ ió 
los precios 
están muy 
a j u s t a d o s 
para el 
agricultor. 
D e s d e 
hace unos 
dos años los precios ron­
dan las.300 pesetas/kilo. 
"Son precios muy ajusta­
dos para que el agricul-
turor siga produciendo 
pero para que sea renta­
ble tendía que cobrarse a 
unas 450 pesetas/ki lo" , 
indica el responsable del 
aceite de Coag-Iniciativa 
Rural en Castilla-La 
Mancha, Francisco 

Redondo. 
"Es necesario que se 

establezca algún sistema 
que regule los precios. La 
desaparición del sistema 
de intervención fue muy 
negativa para Castilla-La 
Mancha. Es preciso que 
en esta prórroga se estu­
dien nuevos mecanismos 

Desde SU entrada 

La OCM del aceite ha provocado 
pérdidas de 3.500 millones por año 
Las organizaciones agrarias de la región amsideran que la prórroga de 

este sistema perjudica al olivar de pequeña producción 
que nos beneficien", 
señaló el director general 
de Producción Agraria, 
Javier García. 

Según el secretario 
regional de Coag-Inicia­

tiva Rural, 
A n t o n i o 
Cas te l lanos , 
la actual 
OCM del 
aceite de 
oliva ha pro­
vocado cada 
año, desde 
que se apro­
bó en el año 
1998, unas 

pérdidas superiores a los 
3.500 millones de pesetas 
para Castilla-La Mancha. 

Asimismo desde que 
entró en vigor la OCM ^ ^ ... . . . . . . . . . > . . . 

, . ^„^„ En Castilla-La Mancha hay una prodwcaon'de'unasjS(0.OOO^U>nelacUs de aceite. 
del aceite en el Ane i99S-^¿; .".r *- . •- ^ . 

OPiNIOK 

MÓNICA M O R E N O 

UPA considera 
que los tres años 
de prórroga ''son 

tres años de ruina 
para los 

productores" 

los precios del aceite de 
oliva en los mercados de 
origen han caído por 
encima del 30%, lo que 
ha supuesto una fuerte 
pérdida de rentas para 

los olivareros 
agravada por 
las penaliza-
clones de las 
ayudas. 
El secretario 
regional de 
UPA, Cristó­
bal Torres, 
considera que 
los tres años 
de prórroga 

de la OCM "son tres años 
de ruina para los produc­

tores de la región. El 
pequeño olivar va a 
desaparecer por agota­
miento. Por esta razón 
vamos a lanzar una pro­
puesta de trabajo s las 
cooperativas de la región 
que ayude a mejorar esta 
situación que cada vez 
está peor". 

Coag-Iniciativa Rural 
defiende que en la próxi­
ma OCM se tenga en 
cuenta la producción y la 
superficie a la hora de 
conceder subvenciones, 
que en la actualidad se 
concede en función del 
kilo de aceite . 

"Con el sistema mixto 

se favorecería tanto a las 
grandes explotaciones 
que hay en Toledo y en 
Ciudad Real, fundamen­
talmente y a las explota­
ciones de Cuenca y Gua-
dalajara", manifiesta 
Francisco Redondo. 

Asaja también ha indi­
cado que es preciso que 
se articule una discrimi­
nación positiva que 
beneficie al olivar de baja 
producción. 

En Castilla-La Mancha 
hay más de 335.000 hec­
táreas de olivar, con una 
producción de aproxima­
damente 50.000 tonela­
das de aceite. España 

tiene autor izadas para 
poder recibir subvencio­
nes 750.000 toneladas y 
en la campaña pasada se 
sobrepasaron el 1.000.000 
de toneladas por los que 
las comunidades produc­
toras de aceite, funda­
mentalmente Andalucía 
y Castilla-La Mancha, 
están penalizadas. 

"La región a pesar de 
haber tenido poca pro­
ducción esta campaña no 
está recibiendo subven­
ciones, ya que en.Anda­
lucía se sobrepasaron", 
consideró el secretario 
regional de Asaja, José 
M" Fresneda. 

Un momento idóneo para realizar un estud[io exhaustivo de cómo 
está el sector olivarero en la Unión Europea 

Aunque para CastiUa-La Mancha la prórroga de la OCM del 
aceite de oliva no le resulta beneficiosa para este sectoî  a nivel 
nadonal las organizaciones agrarias, excepto UPA, aprueban la 
decisión de la Unión Europea. Así la Asodadón Nadonal de Pro­
ductores AgrolimentariosFroagn) y Asaja se muestran favorable 
con esta decisión, pues en este tiempo se deberán realizar estu­
dios exhaustivos que sirvan para presentar documentalmente las 
condusiones de cómo está el sector dd aceite de oliva y de la acei­
tuna demesaenlaUEy cuáles son sus potenciales reales de pro-
ducdón. Para Asaja, la OCM que estará'en vigor estos ties años 
tiene la estrategia de calidad como pUar básico para fomentar y 
vertebrar el sector y para prepararlo de cara a una futura reforma 
en profundidad, lo cuál es bien acogido por la oiganizadón, ya 
que esta fue ima de las prindpales reivindicadones de Asaja. 

En cuanto a la denominación de la actual categoría 
"aceite oliva", en la que deberán incluirse obligatoria­
mente la composición del aceite refinado y aceite virgen, 
sin ser plenamente satisfactoria para el sector, Asaja cree 
que es la solución menos mala mientras se encuentra defí-
nitivamente un califícativo apropiado que impida confu­
siones como las que se están dando. 

UPA acusa al ministro de agricultura, Miguel Arias 
Cañete, de defender los intereses de las grandes explota 
ciones agrarias por aceptar la prórroga, en detrimento del 
80% del sector nacional. Para la Unión de Pequeños Agri­
cultores el .actual sistema de ayudas ha supuesto para 
España el hundimiento de los precios para los producto­
res. 

Pagamos 
Justos por 
pecadores 

Está daro que 
siempre hay 
situaciones 
en las que 
pagamos jus­
tos por peca­
dores, y en la 
OCM del aceite de oliva nos 
está pasando. Ca.stilla-La 
Mandha está siendo perjudi­
cada por el actual sistema, 
pues según las oigarúzado-
nes agrarias beneficia a las 
grandes explotadones, en 
perjuido del olivar pequeño. 
En un momento en el que se 
e9tá'en"pl'ehó 'piíbcééó de 
neconvetsión y en el que los 
predos no están dando ren­
tabilidad al agricultor, que 
cada vez, se desanima más. 
Sin que decir de las penaliza-
dones. Produces poco y 
enciiTia "multa". Así no son 
ínuchds los que se animan a 
cultivar olivar, a pesar de 
que las subvenciones pare­
cen suculentas (digo parecen 
porque luego en realidad no 
lo son tanto) y encima con 
este panorama europeo la 
situadón se t^rava4 Parece 
que desdé la Uñiórt Etüüpéír' 
sólo se piensa en los grandes, 
y los pequeños, aunque son 
muchos no siempre tienen la 
voz cantante, y por lo tanto 
menos apoyo. Y puedo dejar 
apartado la postura del 
Mapa, otra vez desconcer­
tante y a mi parecer absurda. 
La razón que ha dado el 
ministro de Agricultura, 
Miguel Arias Cañete de que 
con la prórroga se realizarán 
estudios que permitan cono­
cer la situación del olivar 
español no es nada buena. 
Las cosas no siempre se solu-
donan con estudios, sino con 
medidas eficaces, y mientras 
se hacen los trabajos los 
pequeños agricultores se 
desaniman. Este señor ter­
minó mal el año 2000 y no 
sabemos, si sigue por estos 
denoteros, si acabará el año 
2001. Va de mal en peor. 
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El programa piloto en̂ ^̂  

Más de 20.000 animales están 
identifícados con microchips 

El coste de los bolos intrareticulares es de 600 pesetas en el 
mercado y requieren para su control un equipo informático 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

El Proyecto IDEA (Iden­
tificación Electrónica de 
Animales de Abasto) 
cuenta en Castilla-La 
Mancha con más de 
22.000 animales identifi­
cados a través de micro­
chips, que permiten uri 
control definitivo del 
animal, desde el naci­
miento del mismo (con 
información genética) 
hasta el punto de venta 
en l o s ' establecimientos 
correspondientes. 

El objetivo de dicho 
proyecto es la demostra­
ción a gran escala de la 
viabilidad . de los pará­
metros de implementa-
ción de un sistema único 
y homogeneizado de 
identificación electrónica 
en el ganado de lá un ión 
Europea. 

La financiación de este 
proyecto piloto, en el que 
participan un total de 15 
ganaderías de ganado 
ovino de la región, ads­
critas a la asociación 
Agrama, corre a cargo de 
la Comisión Europea, en 
un 60% y en un 40% el 
Ministerio de Agricultu­
ra, Pesca y Alimentación. 
El coste total del proyec­
to a nivel nacional supe­
ra lew 600'mil lones de 
pese tas . /En Castilla-La 
Mancha, donde se ha 
puesto en marcha un 
10% del total de los bolos 
destinados a ovinois, el 

Ventajas del bolo 
intrareticular en 
su utiUzíidán cm 

amnuúes 
/ ha. facilidad de $v ̂ U -
caciotu. • .. 

/ Elxninimcrclépérdi<>^, 

confamlnacíóh cíela,ca' 
nal. •"•^•,; ' •'J-'' S *. 

iCÍ« 

/ l á difii 

tmcipñ. 

presupuesto se descono­
ce, aunque dichos bolos, 
fuera de la financiación 
administrat iva, están a 
disposición de los gana­
deros por un coste de 600 
pesetas en el mercado. 
Según señalaba el geren­
te de Agrama a Economía 
y Empresas de Castilla-La 
Mancha, el coste inicial 
de 600 pesetas por ani­
mal, se va incrementán­
dose cuando el ganadero 
tiene que poner en su 
ganadería un softv^are 
informático, así como el 
coste del control .y man­
tenimiento del mismo. 

En esta experiencia 

I. ¡w 

piloto participan un total 
de 22.000 animales de la 
región, en su mayoría de 
ganado ovino de raza 

^ ^ > 

El microchups (un bolo cerámico), tiene una perfecta adaptación a los ovinos. 

{I7^y?é ovinos, "50.855 
bovinos y 18.369 capri­
nos). 

Otras alternativas al 
bolo intrareticular son 
los crotales o inyectables 
(que se utiliza en perros), 
aunque son los bolos los 
que disfrutan de mayor 
presencia en Castilla-La 
Mancha. 

Para llevar a cabo este 
programa existen 17 
equipos de identificación 
y control, compuestos 
por una o dos personas, 
en función del número 
de animales a identificar 
y controlar, correspon­
dientes a las 17 asociacio-

La Comunidad 
cuenta con 15 
explotaciones 

pilotos que están 
llevando a cabo la 

experiencia 

selecta. A nivel nacional 
part icipan un total de 
245.000 animales 

nes "gawaderás' partici­
pantes. 

Todos ellos han recibi­
do formación específica 
de la Unidad de Produc­
ción Animal de la Facul­
tad de Veterinaria de la 
Univers idad Autónoma 
de Barcelona. 

Para la recuperación 
de los identificadores 
electrónicos microchips 
se cuenta con un recupe­
rador en cada una de las 
Asociaciones adscri tas , 
encargado de recuperar 
físicamente el identifica-
dor y velar por la integri­
dad del sistema de recu­
peración. 

Hasta 
septiembre se 

podrá 
abandonar 

cuota láctea 
REDACCIÓN 

C-LM 

El Ministerio de Agricultu­
ra, Pesca y Alimentación 
(MAPA) acaba de poner en 
marcha el plan de abando­
no de cuota láctea corres­
pondiente a la campaña 
2001/02 (Orden Ministe­
rial de 8 de jurüo de 2001), 
En la región, el sector 
ganadero cuenta tras la 
última aprobación con un • 
total de 13.000 toneladas 
de cuota láctea para sacar 
al mercado. 

Las cuantías de las 
indemnizaciones que e 
abonarán coinciden con las 
pagadas en el plan de 
abandono realizado la 
campaña pasada.Serás de 
55 pts/kg. para los gana­
deros con más de 40.000 
kg. de cuota y de 66 ptas/ 
kg. para los que tengan 
menos de este umbral. 
Estos precios son muy 
.inferiores a, Iqs; de merca­
do, razón por la cual, los 
últimos planes de abando­
no no han tenido gran 
éxito, a no ser que el gana- ' • ' I 
dero tenga intención de''-^'-"i 
acogerse a un cese antici- • ' 
pado d ela actividad, para 
lo cual es preceptivo dicha 
medida. 

Las comunidades noti­
ficarán a los ganaderos 
solicitantes si se les ha con­
cedido o denegado la soli­
citud antes de 1 de marzo 
de 2002. Los beneficiarios 
tendrán que abandonar la • •: 
totalidad de su cuota, t a f l top ' -
propia como procedente' • 
de la reserva nacional. 

La Consejería ha retirado hasta 
junio 1978 cadáveres de vaca 

REDACCIÓN 

C-LM 

La Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha ha 
recogido hasta el día 25 de 
junio un total de 1978 
cadáveres de vacas de las 
explotaciones de la región, 
a petición de un total de 
1.644 ganaderos. 

Más de un 60% de los 
ganaderos que han solici­
tado este traslado gratui­
to, incluido dentro del 

Asaja pide que el plazo de retirada gratuita 
. se prorrogue hasta el 31 de diciernhre 

Plan de Coordinación de 
la Encefalopatía Espongi­
forme Bovina, son de Tole­
do. 

Respecto a las inquietu­
des levantadas por la 
organización Asaja de 
Castílla-La Mancha para 
prorrogar la retírada gra­
tuita hasta el 31 de diciem­

bre (el plazo se termina el 
30 de jvmio), fuentes de la 
Consejería de Agricultura 
han informado que "pre-
visiblemente se ponga en 
marcha dentro del plan 
ministerial de Coordina­
ción de la EEB un seguro 
contra esta enfermedad 
para la recogida de anima­

les, que elimine la actual 
gratuidad del sistema". 

Por este motivo, Asaja 
de Castílla-La Mancha ha 
pedido que se renueve el 
compromiso de finan­
ciación por parte de las 
administraciones ya que 
el sector no puede asurrür 
el coste 
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F. J . LLANA NIETO 

C-LM 

La Consejería de Adminis­
traciones Públicas ha pu­
blicado la Orden por la 
que se establecen las nor­
mas de adaptación al euro 
que tendrán que llevar a 
cabo las empresas relacio­
nadas con las máquinas 
recreativas y de azar. Esta 
normativa regional supo­
ne la ejecución de un 
acuerdo al que llegó la 
Conferencia Sectorial del 
Juego el 5 de mayo de 
1999, e incluye una nove­
dad impor­
tante con res­
pecto a la Or­
den del 26 de 
febrero de 

2001 del Mi­
nisterio del 
Interior, se­
gún la cual, 
todas las má­
quinas de jue­
go de tipo B y 
C (conocidas 
como tragape­
rras) que no 
se JtijíWerajn. 
adaptado en 
su funciona­
miento y ex­
plotación a la 
nueva mone­
da úrüca euro­
pea antes del 
1 de enero de 

2002 deberían retirarse del 
mercado. 

La Disposición de la 
Consejería de Administra­
ciones Públicas amplía es­
te plazo máximo al 1 de 
marzo de 2002, fecha a 
partir de la cual todas las 
máquinas tendrán que es­
tar adaptadas. 

El pe<;retario general de 
la Federación de Aso-

El Gobierno regiô ^ 

Las tragapeivas tendrán que estar 
adaptadas antes del 1 de mairzo de 2002 
El precio máximo de cada partida para las máquinas de tipo B será de 20 cérvtimos 

de euro, mientras que para las de tipo C seha establecido en seis euros 

Actualización de 
precios y premios 

/El precio máximo de la paî  
tida en las máquinas de tipo 
B será de 20 céntimos de etiro 
(33 pesetas), y de seis euros 
para las de tipo C. 
/El premio máximo será 400 
veces superior al precio máxi-

ciaciones de Empresarios 
de Máquinas Recreativas 
de Castilla-La Mancha (Fa-
macasmam), Jesús María 
Molina, considera que esta 

ampliación 
es muy be-
neficiosa 
para el sec­
tor, ya que 
actualmen­
te se estima 
que un 75% 
de las má­
quinas tra­
g a p e r r a s 
que hay en 
la región 
no podrán 
adaptarse a 
Ja-"" nueva 
moneda y, 
por consi-
g u i e n t e , 
irán al des­
guace. 
Estos cál­
culos im­
plican que 

mo de la partida simple, o mul­
tiplicado por 600 si se tratase de 
una partida simultánea. . 
/El premio'máximo de la 
partida en las máquinas es­
peciales de tipo B pata salo­
nes de juego, bingos y casi­
nos ns}4jfiájá.s£¡lSUgSÍ2ia 
1.000 veces dicho piedo má­
ximo de la partida. 

En Castilla-La Mancha hay censadas cerca de 9.000 máquinas tragaperras 

de las cerca de 9.000 má­
quinas censadas, 6.750 no 
podrán utilizarse a partir 
del 1 de marzo del próxi­
mo año, lo que obligará a 
los empresarios del sector 
a sustituirlas por otras 
nuevas, cuyo coste unita­
rio en el mercado se acerca 
a las 450.000 pesetas. 

En cuanto al resto, 
adaptar aquellas con una 

antigüedad de entre uno y 
dos años supondrá un cos­
te adicional de casi cin­
cuenta mil pesetas por má­
quina para el empresario, 
cifra que se reduce de for­
ma considerable hasta las 
seis mil pesetas por uni­
dad para aquellas máqui­
nas tragaperras de menos 
de .un año que, por ejem­
plo, ya llevan incorporado 
un selector que admite eu­
ros. 

Los principales cambios 
que tendrán que llevarse a 
cabo en las máquinas afec­
tan al selector de mone­
déis, las memorias de los' 

juegos y los metacrilatos 
(vidrios). 

Ante este panorama que 
se avecina, el sector recla­
ma im apoyo indirecto del 
Gobierno regioiwl, que no 
pasaría por ayudas ni sub­
venciones sino fwr un me­
jor trato tributctrio, según 
afim\a Jesús María Molina, 
ya que -afiade- "CastilIa-La 
Mancha está a la cabeza del 
resto de comunidades au­
tónomas en cuanto a tribu­
tos relacionados con el jue­
go, con un recargo autonó­
mico del 30% sobre la tasa 
de juego fijada para todo el 
Estadbeqjañor. 

' Teniendo en cuenta es­
tos parámetros, cada má­
quina tragaperras censada 
en Castilla-La Mancha so­
porta una carga impositi­
va de 592.800 pesetas, de 
las que 456.000 pesetas co­
rresponden a la citada tasa 
y las 136.800 pesetas res­
tantes al recargo autonó­
mico. 

En este sentido, el se­
cretario general de Fama-
casman pide que la Conse­
jería de Economía y Ha­
cienda congele el incre­
mento de impuestos del 
2,5% que desde hace cua­
tro años viene aplicando 

progresivamente al sector 
del juego, "y que ha pro­
vocado un disminución 
del parque de máquinas 
recreativas en casi mil uni--
dades", asegura. 

Otro de los grandes te­
mores de los empresarios 
del sector se refiere a los 
consumidores, a los que 
puede desconcertar de for­
ma significativa la adapta­
ción al euro, especialmen­
te cuando vayan a utilizar 
alguna de las famosas tra­
gaperras. Aunque no se 
cuantificado económica­
mente, los propietarios de 
estas máquinas recreativas 
prevén un descenso consi­
derable en su volumen de 
facturación durante el pri­
mer semestre del próximo 
año, como consecuencia 
directa de la entrada en vi­
gor de la moneda única 
europea. 

La Orden de 25 de mayo 
de 2001 de la Consejería de 
Administraciones Públicas, 
por la que se actualizan el 
precio de la partida y los 
precios máximos de las 
máquinas de juego y se 
dictan las previsiones ne­
cesarias para su adapta­
ción al euro apareció pu­
blicada en el Diario Oficial 
de Castilla-La Mancha nú­
mero 68, del pasado 12 de 
juiúo de 2001. 

tiEDACCIÓN 

Cuenca 

La Federación de Asociacio­
nes de Empresarios Con­
quenses (FAEC) va a diseñar 
im programa de acercamien­
to al euro dirigido, funda­
mentalmente, al sector co­
mercio. Este programa, que 
se desarrollará durante el se­
gundo semestre del año, será 
fmto de un acuerdo alcanza­
do por la Confederación Re­
gional de Empresarios de 
Castilla-la Mancha (Cecam) 
con la Administración regio-
r\al y se implantará en las 
cinco provincias de la región. 

La FAEC diseñará m ¡Mnograiiia de 
acercamiento al euro para el comercio 
Se llevará a cabo en el segundo semestre del presente año y abordará las 

distintas implicaciones contables y firmncieras de la nueva moneda 
Aunque aún sin defirúr, 

este programa abordará 
las distintas implicaciones 
contables y financieras que 
supondrá la inminente im­
plantación del euro en un 
sector, como el comercio, 
que es el que más relación 
tiene con el coi\sumidor fi­
nal. 

Esta actuación vendrá a 
sumarse a las que esta fe­
deración empresarial ya 
ha desarrollado, para 
concienciar, informar y 
preparar al empresario de 
la provincia sobre las no­
vedades que traerá apare­
jadas el cambio de mone­
da. Así, entre los meses de 

julio y diciembre de 2000, 
FAEC impartió catorce ta­
lleres en la capital y en las 
principales localidades de 
la provincia. 

Como consecuencia de 
esos talleres, más de 350 
empresarios conquenses 
se adhirieron al Código de 
Buenas Prácticas elabora­

do por la Dirección Gene­
ral de Consumo de la con­
sejería de Sanidad' y lucen 
hoy en sus establecimien­
tos la etiqueta del Eurólo-
go. Esta etiqueta garantiza 
al cliente que la empresa 
cumple toda la normativa 
sobre el euro. 

Desde el Departamento 

Económico-Financiero de 
FAEC también se viene 
asesorando de manera in­
dividual a todos aquellos 
empresarios de la provin­
cia que demanden infor­
mación sobre la moneda 
única. 

Además, distintas orga­
nizaciones empresariales 
integradas en FAEC, como 
la Asociación Provincial de 
Comercio o la Asociación 
de Jóvenes Empresarios de 
Cuenca, han desarrollado 
programas propios sobre 
este tema que han ofertado 
a sus socios. 
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piyisión Jurídicâ ^̂  
P&A Consultor^ 

Régimen físcal de las 
reestructuraciones (I) 

El objetivo ú l t imo de 
cualquier reestructura­
ción de negocio es con­
seguir "mejorar la renta­
bilidad empresarial, pa­
ra ello es conveniente 
obtener la opción fiscal 
que resulte más favora­
ble. 

La fiscalidad de u n 
proceso de reestructura­
ción empresarial debe 
plantearse ana l izando 
las consecuencias de la 
sujeción de estas opera­
ciones: pr imero, al régi­
men general de tributa­
ción establecido tanto, 
en el IRF*F como én" el" 
IS; y, segundo, al régi­
men especial de fusio­
nes, escisiones, aporta­
ciones de activos y can­
je de valores regulado 
en los artículos 97 a 110 
de la Ley del Impuesto 
sobre Sociedades (LIS). 

Así, en las aportacio­
nes no dinerarias a so­
ciedades efectuada por 
personas físicas, la ga­
nancia o pérdida patri-
morüal gravable en el 
Impuesto sobre la Renta 
de las Personas Físicas 
(IRPF) se determinará 
por la diferencia entre 
el valor de adquisición 
de los bienes o derechos 
aportados y la cantidad 
mayor de las siguientes: 

a) El valor nominal 
de las acciones o par­
ticipaciones sociales re­
cibidas por la aporta­
ción o, en su caso, la 
par te correspondiente 
del mismo. A este valor 
se añadirá el importe de 
las primas de emisión. 

b) El valor de cotiza­
ción de los títulos reci­
bidos, en el día en que 
se formalice la aporta­
ción o en el irunediato 
anterior. 

c)El valor de merca­
do del bien o derecho a-
portado. Si la operación 

se realiza en vir tud de 
un proceso de reestruc­
turación empresarial, se 
produce su acogimiento 
al régimen del artículo 
108 de la Ley 43/1995, 
de 27 de diciembre, del 
Impues to sobre Socie­
dades (LIS). En esencia, 
su aplicación comporta 
u n diferimiento del gra­
vamen de las rentas 

^^^ 

¥[ oh]eüvo úlümo 
déla 

.reestructuración 
es conseguir la 

rrxayor 
rentóbüMad 

pues tas de manifiesto 
en las transmisiones de 
elementos pat r imonia­
les ocasionadas por la 
realización de tales pro­
cesos. 

Se establece la exen­
ción de dichas rentas 
para la ent idad trans-
mitente y se valoran en 
la en t idad adqui ren te 
por el valor que tenían 
en la transmitente con 

ha fiscalidad de 
un proceso de 

reestructuración 
debe plantearse 
amaizando las 
comecuerurias 

anterioridad a la reali­
zación de la operación. 

Por otra parte, está el 
régimen fiscal aplicable 
a las transmisiones de 
acciones o participacio­
nes originadas por las 
operaciones de rees­
t ructuración empresa­
rial. 

En relación a la valo­
ración de los bienes a-
portados por la persona 
física (adquiridos por la 
entidad) y su antigüe­
dad a efectos fiscales, la 
LIS (art. 99.1) establece 
que tales bienes se valo­
rarán por los mismos 
valores que tenían antes 
de realizarse la opera­
ción en la contabilidad 
del t ransmitente , sin 
más límite que sú valor 
de mercado de acuerdo 
con el art. 108.3, y con­
servarán la fecha de ad­
quisición del t rans-
iriitentó:.acefectos de lo 
d i spues to en el art. 
15.11 de la LIS. En caso 
de no resultar de aplica­
ción el régimen especial 
del Capí tulo VIH, los 
bienes se valorarán en 
la en t idad adqui rente 
"por su valor normal de 
mercado" , de acuerdo 
con el art. 15.2.b) de la 
LIS, y su fecha de ad­
quisición será la del día 
en que tenga lugar la a-
portación. 

En relación con la va­
loración de los títulos 
recibidos por el apor­
tante y su ant igüedad a 
efectos fiscales, habrán 
de valorarse por el va­
lor fiscal de adquisición 
d e lo entregado como a-
portación no dineraria, 
conservando la antigüe­
dad de los activos apor­
tados. En el caso de no 
resultar aplicable el ré­
gimen especial del Ca­
pítulo VIII, los títulos se 
valorarán, de acuerdo 
con lo establecido en su 
últ imo inciso por el artí­
culo 35.1.d) de la Ley 
del IRPF, por el mayor 
de los tres valores a que 
se refiere y su fecha de 
adquisición será la del 
día en que tenga lugar 
la aportación. 

Marcelino-Mô ^̂ ^̂ ^ 
T ŷera Brokers Ĉ ^ 

A vueltas con la 
jubilación 

7* WmLT-^^^ ' 

En el año 2020 habrá siete millones de personas mayores de 65 años 

El asunto de las pensiones es famüias. Se impone por tan-
como el monstruo del lago 
Ness, periódicamente apare­
ce y desaparece en los me; 
dios de comunicación social 
y en las declaraciones de los 
personajes públicos. Sin em­
bargo los hechos son tozu­
dos y la demografía se ha 
convertido en una ciencia e-
xacta que permite calcular la 
distribución por edades de 
la población en un determi­
nado momento. 

Las expectativas no pue­
den ser peores para aquellos 
que les falten para la jubila­
ción mas de veinte años. Es­
paña ha experimentado uno 
de los procesos de envejeci­
miento mas rápidos. En el a-
ño 2020 habrá siete millones 
de personas mayores de 65 
años y serán el 20 % de la 
población; pero en el año 
2040 el 50 % de la población 
estará jubilada. El problema 
se plantea en los medios eco­
nómicos que deber-n tener 
para seguir viviendo del 
modo al que están acostum-. 
brados e incluso poder hacer 
frente a gastos adicionales 
derivadas de su falta de ap>-
titudes físicas, síquicas o in­
telectuales. 

Hasta ahora las familias, 
participaban en el cuidado y 
atención de sus mayores, en 
el futuro no será posible de­
bido a la incorporación total 
de la mujer al trabajo y la 
dispersión geográfica de los 
escasos componentes de las 

to enfrentarse al problema 
bajo un doble prisma, sean 
las autoridades políticas o el 
prBpfó '̂áfectá'dó'.' " ' ' 

Los políticos tendrán que 
conceder atención a un co­
lectivo de votantes cada vez 
mas numeroso y mejor in­
formado que desean consu­
mir productos específicos 
para ellos. Si hace unos años 
el asunto de las pensiones e-
ra crucial, ahora habr- que 
garantizarlas para el futuro 
en incrementarlas con un se­
guro de dependencia para 
cuando uno no pueda valer­
se por si mismo. Pero cada 
uno debe ser consciente de 
sus posibilidades y necesi­
dades e irse preparando la 
jubilación complementaria a 
la de la Seguridad Social 
prácticamente desde el pri­
mer momento en el que em­
pieza a trabajar. Es mejor pa­
gar poco desde el principio 
que mucho al final, cuando 
ya no hay tiempo. 

El Gobierno debe acome­
ter sin tardanza la regula­
ción de un seguro de depen­
dencia con los mismos crite­
rios de financiación y uni­
versalidad que el actual se­
guro de enfermedad. Poten­
ciándose el trabajo social de 
personas que atiendan en su 
propia casa a quienes lo ne­
cesiten. La vida es cada vez 
mas larga, aunque lo que re­
almente ha crecido es esa de­
nominada tercera edad que 

muy pronto se debería am--
pliar a la cuarta edad con un 
incremento de las enferme­
dades típicas de ese período. 

•-'•Si'juagamos por krque 
está pasando, vemos a nues­
tros mayores viajando, prac­
ticando deportes, en definiti­
va están ilusionados y mu­
chos reconocen que éste es el 
mejor momento de su vida. 
Nada tienen que ver con los 
tradicionales abuelitos que 
contaban batallitas a sus nie­
tos y sólo se ocupaban de 
sus achaques. Muy al con­
trario se independizan de 
sus hijos, tienen aficiones 
impensables hace escasa­
mente un lustro. Con ese pa­
norama nos podemos plan­
tear cómo evolucionará es­
ta situación en el futuro y 
que nos hará falta para po­
der mantener ese tren de 
vida. 

Hay iniciativas de todos 
los tipos. Los poderes pú­
blicos crean residencias o 
centros de día, la iniciativa 
privada construye hoteles 
o complejos residenciales 
adaptados a sus necesida­
des, pero también se em­
piezan a crear cooperativas 
cuyos miembros tienen u-
na determinada edad. Todas 
las fórmulas son buenas y 
pueden coexistir. Lamenta­
blemente para todo hace falta 
dinero, cuanto antes cada u-
no se plantee su problema en 
toda su amplitud y sus solu­
ciones mejor. 
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Los empresarios han veni­
do reclaniando insistente­
mente en los últimos me­
ses una reducción de los 
costes laborales que so­
portan, como medio para 
incrementar la contrata­
ción de trabajadores, y ba­
jo el argumento de que el 
mercado laboral español 
es uno de los más rígidos 
de los países occidentales. 
La publicación -por pri­
mera vez- del índice de 
Costes Laborales (ICL) 
por parte del Instituto Na­
cional de Estadística 
(INE), puede servir de re­
ferente para analizar esta 
cuestión, ya que tiene en 
cuenta todos los compo­
nentes del factor trabajo, 
incluidos el tiempo de tra­
bajo pactado y el realmen­
te realizado. 

Los datos referidos al 
primer trimestre del pre­
sente año vuelven a po­
ner de naanifie^tP ; que 
Castilla-La Mancha es 
una de las comunidades 
autónomas donde se re­
gistran los salarios más 
bajos dentro del territo­
rio nacional y, consi­
guientemente, donde los 
costes laborales son me­
nores para los empresa­
rios. 

Así, según el ICL, en 
los tres primeros meses 
de 2001 el coste* laboral 
por trabajador y mes en 
la región se situaba en 
250.566 pesetas, frente a 
las 291.709 pesetas de 

El coste men^^ 

Los salarios representan el 76% de 
los costes laborales del trabŝ ador 

media registrada en la , 
geografía española. Estos 
datos sitúan a la comuni­
dad castellano-manchega 
como la cuarta región 
con el coste laboral más 
bajo, superando única­
mente a Murcia, Extre­
madura y Canarias. 

De este coste que tiene 
que soportar el empresa­
rio por cada trabajador 
contratado, aproximada­
mente el 73,4% corres­
ponde a costes salariales, 
en los que se incluyen el 
salario base, los comple­
mentos salariales, pagos 
por horas extraordina­
rias, pagos extraordina­
rios y pagos atrasados. 

Este capítulo experi­
mentó un crecimiento del 
3,9% con respecto al pri­
mer trimestre del pasado 
año, lo que supone un 
0,1% superior al incremen­
to medio registrado por 
los precios en igual perio­
do, que fue del 3,8%. 

A pesar de esto, los sa­
larios no son los princi­
pales causantes del au­
mento en un 5,1% sufri­
do por los costes labora­
les en Castilla-La Man­
cha en los tres primeros 
meses de 2001, sino las 
percepciones no salaria-

Las cargas que más se incrementaron en d primer trimestre fueron los 
percepciones no salariales y las cotízacumes chUgatorias a ¡a Seguridad Social 

A la. cabeza en 
horas efectivas COSTE LABORAL POR TRABAJADOR Y MES 

C O M U N I D A D ATJTÓNQMAl 

*' Andalucía 1 
^ Aiagón 1 
* Abturias (Principado de) j 
^ Balean») 
*' Cañaría» 
^ Cantabria 
* CASTU,U-IA MANCHA 
* Castilla V León 
*' Cataluña 
*' Comunidad Valenciana 
*' rxtremadura 
' Galicia 
' 'Madrid . . .• << • >-
*' Murcia 
*' Navarra 
* Paib Vasco 
' La Rioja 

*IOTAL(MF.l3IA) 

1 Pesetas 

1 260.116 1 
1 28bJüb 
1 292.503 
1 258.617 
1 244.304 
1 276.368 

1 250.566 
1 2(14.718 
1 304.323 

2hij.077 
238.222 
253.542 
•356.0U 
235.102 
310.601 
355.084 
264.209 

291.709 

1 índice H 

9 ^ m 
fl. JIÜ0,5 • 

B 100,7 1 
I 100̂  1 
« 98.5 B 
• 101,5 B 
1 SSJL I 
m '̂ '̂̂  i 
fl 100,2 B 
fl '"''" W fl 100,0 B 
I 101,0 i 
9 103,6 - B 
8 ^̂'̂  • 
H 98,4 B 
fl 9S,5 B 

• '̂ '''̂  • 
fli 100 fl 

IncKmentu 1 
^^m^^^^^m 

2,3 1 
5,4 
4,6 
4,1 
1.1 

1 '̂̂  1 
aJL 
3,6 
5,2 
53 
5,0 1 
5,3 
4,2 
2,8 
1,7 
4,2 
4,5 

1 *'3 

trabajadas 

les y las cotizaciones 
obligatorias a la Seguri­
dad Social, que se incre­
mentaron en un 8,3% du­
rante' el citado periodo, 
hasta alcanzar 66.624 pe­
setas. 

Este tipo de costes por 
hora efectiva se situó en 

440 pesetas, lo que supu­
so un incremento del 
7,8% en relación al pri­
mer trimestre del año an­
terior, y 68 pesetas me­
nos que el valor registra­
do de media en el con­
junto del territorio na­
cional entre los meses de 

enero y marzo (ambos 
incluidos). 

El INE considera horas 
efectivas aquellas realmente 
trabajadas tanto en periodos 
normales de trabajo como 
en jomada extraordinaria, 
incluyendo las horas perdi­
das en lugar de trabajo. 

Castilla-La Mancha es la 
tercera comunidad autó­
noma donde mayor nú­
mero de horas trabaja­
das se contabilizaron en 
el primer trimestre del 
presente año. La encues­
ta del INE refleja que 
durante este periodo el 
número de horas efecti­
vas por trabajador y mes 
se situó en 151,6, frente 
a las 148,7 de media en 
el conjunto del territorio 
nacional. Solamente en 
La Rioja y Madrid se re­
gistraron más horas tra­
bajadas. En el caso de la 
comunidad castellano-
manchega, las horas 
pactadas entre empresa­
rios y trabajadores es de 
160,8, contabilizándose 
al mes 9,5 horas no tra­
bajadas durante la jor­
nada laboral por cual­
quier motivo, como por 
ejemplo, vacaciones y 
fiestas, maternidad, 
adopción, etc. 

El capital suscrito por nuevas empiresas 
en abril ascendió a 1.217 millones 

REDACCIÓN 

C-LM 

Durante el pasado mes 
de abril el tejido empre­
sarial de Castilla-La 
Mancha experimentó un 
crecimiento de 237 socie­
dades, como consecuen­
cia de las 247 empresas 
creadas y las diez que se 
disolvieron en el citado 
periodo. 

El capital suscrito por 
las sociedades de nueva 

En Castilla'La Mancha 67 sociedades 
llevaron a cabo ampliaciones de capital 

creación ascendió a 1.217 
millones de pesetas, sien­
do Toledo y Albacete las 
provincias castellano-
manchegas donde se 
contabilizó un mayor 
montante económico, 641 
y 213 millones de pese­
tas, respectivamente. En 
estos territorios también 

fue donde más empresas 
se crearon. 

En el pasado mes de 
abril, 67 empresas caste-
l lano-manchegas deci­
dieron realizar operacio­
nes de ampliación de ca­
pital, con un capital sus­
crito de 16.270 millones 
de pesetas. 

En este capítulo se da 
la circunstancia de que 
en Cuenca tan sólo cua­
tro sociedades llevaron a 
cabo una -ampliación de 
estas características, aun­
que el importe global del 
capital ampliado ascen­
dió a 12.586 millones de 
pesetas. 

ALPACETE 

CIUDAD REAL 

CUEN'CA 

GUADALATARA 

TOLEDO 

C-LM 

_5i. 

-5L 

_LL 

JLá 

JIL 

_2áL 

213 

183 

67 

114 

641 

1.217 
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En el primer trimestre del año 
las diferer\tes administrado-
nes, (local, autonómica y cen­
tral) han' convocado un total 
de 602 concursos públicos en 
CastUla-La Mancha que alcan­
zan un presupuesto de lici­
tación de 28.692.476.618 pese­
tas, según los datos ofrecidos 
por el portal de internet mer-
cadofidal.com. 

En el periodo de tiempo 
analizado han creddo el nú­
mero de concursos convoca­
dos un 383% y el presupuesto 
de los mismos un 67,75%. 

Los organismos públicos 
que más concursos han lidta-
do son los ayuntamientos con 
299, casi la mitad del total. Le 
siguen las diputadones con 
137 convocatorias. El resto co­
rresponden a las Administra-
dones autonómica y central. 

Por áreas, el mayor núme­
ro de concursos se han realiza­
do en vivienda y obras públi­
cas, que copan más del 50% 
de los presupuestos. Le siguen 
servidos y explotadones con 
156 concursos y casi 8.500 mi­
llones de pesetas. 

Por provincias, es Toledo 
con 152 concursos la que aglu­
tina un mayor número de és­
tos en todas las categorías y 
con el mayor presupuesto 
que ascendió a 12.410 millo­
nes de pesetas, núentras que 
Albacete y Guadalajara con 
106 concursos son las pro­
vincias con menor lidtadón 
pública en este periodo ana­
lizado. 

Cuenca, aunque es la ter­
cera en número de concur­
sos convocados es la que 
menor presupuesto tiene 
destirmdo a los mismos, con 
3.000 millones de pesetas. 

En Toledo la lidtadón 
pública ha crecido en rela­
ción con el mismo periodo 
año pasado en 47 concursos 
y en presupuesto en im lla­
mativo 221,83%, ya que ha 
pasado de 3.856.813.656 pe­
setas a los 12.410 de este 
año. 

El ayuntamiento de Tole­
do ha lidtado im total de 20 
concursos y el de Talavera 
de la Reina 9. Por su parte, la 
Diputadón Provincial ha lidta­
do 22 trabajos de obras, sumi­
nistros y servidos mientras que 
de las Consejerías, la de Educa-
dón con 14 concursos ha sido 
la más activa. 

En Albacete, los ayunta-
irüentos han efecutado 32 con­
cursos, la tercera parte de los 
realizados en este periodo de 

La inversión oficial de las diferentes administraciones aumenta un 67,75% 

El númeiro de concuirsos públicos 
creció un 38,3% hasta mairzo 

Durante los tres primeros meses del año se convocaron 602 por 
un importe superior a los 28*000 millones de pesetas 

CONCURSOS CONVOCADOS EN CASTILLA-LA MANCHA(Enero-Marzo 2001) 

ÁREA Concursos 
convocados 

Presupuestos 
Totales (*) 

Concursos urgentes 

I Vivienda y Obras Públicas 

1 Servicios y Explotaciones 

I Alimentación y P. Agrícolas 

Electricidad y Electromecánica 

Estudios 

Metohugî  Men^e y ̂ fehícuks 

MobUi>mp y Mote. ISdacOot. 

Ofimática y Telecomunica. 

Papel, Artes Gráficas y mai 
escrito 

Químicas 

Sanidad y Matedal Médico 

Textiles, Vestuario y Calzado 

Total 2001 

Total 2000 

287 

156 

3 

12 

18 

43 

10 

11 

14 

8 . 

37 

3 . 

602 

435 

16.372.043.643 

8.499.083.304 

65.773.848 

165.412.893 

Presupuestos(*) 

232.832.637 

6.081.348 

8.246.670 

166.420.655 

833.047.804 

66.874.139 

899.089.099 

108.382.684 

1.259.720-

106.306.000 

120.710.000 

1.370.249.896 

27.465.337 

18.164.000 

6.970.000 

17.670.512 

28.692.476.618 

17.104.226.430 

13.949.912.035 

1.317.627.165 

Fuente: mercadoficial.com. (*) En millones de pts. 

tiempo y la Eíputadón 28, se­
gún los datos facilitados por 
inercadoficial.com. 

En esta provincia, el Go­
bierno central ha contratado en 
23 ocasiones y el Gobierno re­
gional en 20. 

En Qudad Real, los ayunta­
mientos han contratado un to­
tal de 44 concuros y los minisr. 
terios 31 veces. La Diputadón 
provincial lidtó 17 concursos y 
el Gobierno regional 4. Otros 
organismos e institudones que 
han convocado concursos han 
sido la Universidad, con 3 oonr 
cursos y la Gestora de Infiaes-
tructuras de la región con 4 ccai-
cursos. 

En Guadalajara la inversión 

CONCURSOS POR PROVINCIAS EN EL PRIMER TRIMESTRE 

ALBACETE 

C. REAL 

CUENCA 

GUADALAJARA 

CONCURSOS 

104 

114 

126 

106 

TOLEDO 152 

Fuente: mercadoficial.com. (*) En millones de pts. 

PRESUPUESTOS (*) 

3.506.231.086 

5.131.958.548 

3.014.388.029 

8.629.599.763 

12.410.299.192 

ofidal ha creddo en rdadón con do de 78 concursos a los 106 de 8.629 milloi«s actuales. Les las Diputadones Provindasles 
el año anterior un 60671% res- este año. La inversión ha au- ayuntamientos guadalajareños 18 trabajos de obras, suminis-
pecto al año 2000, y se ha pasa- mentado de 1221 millones a los han contralado 48 concursos y tros y servidos de un total de 60. 

El 10,4% se ha 
tramitado 

por urgencia 
De los 602 contratos 
licitados en la región 
hasta el mes de marzo, 
el 10,4%, 63, lo han 
sido por el procedi­
miento de urgencia. El 
montante de estos últi­
mos está cercano a los 
4.000 millones de pese­
tas, el 14% del total. En 
relación con el año 
anterior, los presu­
puestos urgentes han 
aumentado casi un 
200%. Los ayuntamien­
tos, también en esta 
ocasión son los que 
más han utilizado este 
procedimiento con la 
mitad de los concur­
sos, 33, seguido del 
Gobierno regional con 
12 concursos. Las dipu­
taciones los han utili­
zado en seis ocasiones, 
correspondiendo a la 
Diputación de Toledo, 
cuatro concursos y a la 
de Cuenca, dos. Los 
ministerios llevaron a 
concurso con carácter 
"urgente" cinco expe--* 
dientes para la contra­
tación de diversos tra­
bajos de obras, sumi­
nistros y servicios en 
la región. 

El Gobierno regional ha contra­
tado en 14 ocasiones y les mi­
nisterios en 11. 

En Cuenca la inversión ofi­
cial ha descendido de un año 
para otro en un 5438% ya que el 
presupuesto ha caído desde los 
6.607 millones a los 3.014. El nú­
mero de contratos, no obstante, 
han sido más al pasar de 75 a 
126. 

La Diputadón Provirudal de 
Cuenca ha lidtado en el primer 
trimestre dd año 60 trabajos, ca­
si la milal dd total y los ayunta­
mientos están en esta ocasión en 
segundo lugar con la tramita-
dón de 40 expedientes. El 
Ayuntamiento de Cuenca ha 
tramitado 14 de esta cuarentena 
de expedientes. El Gobierno re­
gional ha contratado 16 traba­
jos. 
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La vivienda y obra pública supera 
el 55% de la licitación pública 

Los constructores consideran las administraciones locales y provinciales 
han aumentado el número de contratos para erripresas de la región 

M. MORENO/ A . I . MORHHA 

C-LM 

Las Obras Públicas y la 
construcción de vivienda es 
el capítulo más importante 
de los presupuestos de mi­
nisterios, consejerías, dipu­
taciones y ayuntamientos 
de Castilla-La Mancha, 
pues representa en el pri­
mer trimestre de 2001 el 
57% de la inversión destina­
da a concursos públicos. Así 
en este periodo las Admi­
nistraciones Públicas, a to­
dos los niveles, dedicaron 
más de 16.300 millones de 
pesetas al sector de vivien­
da y obras públicas. En el 
primer trimestre del año se 
c o n v o c a r o n 
287 concursos 
en Castilla-La 
Mancha, de 
los que el 30% 
se hicieron en 
la provincia 
de Cuenca. 

i" íGSmrx,gpnbar'' 
go en el presu­
puesto invertí-
do en lici­
tación destaca en primer lu­
gar Guadalajara con 4.250 
millones seguido de Cuenca 
con 4.034 millones de pese­
tas respectivamente. 

Por provincias, en el sec­
tor de la vivienda y Obras 
Públicas en Guadalajara, se­
gún el portal vwwvT.merca-
doficial.com, el número de 
concursos convocados de 
enero a marzo del presente 
año ha sido de 41, con un 
presupuesto invertido de 
4.250 millones de pesetas. 

En Ciudad Real se han 
convocado 43, a los que se 
ha destinado desde las dis­
tintas administraciones au­
tónomas 4.034 millones de 
pesetas. Por su parte en 
Cuenca las cifras de convo­
catoria ascienden a 88 expe­
dientes de vivienda y obras 
públicas, con un montante 
económico de 2.623 millo­
nes de pesetas. 

Por su parte, se encuen­
tran Toledo con 67 concur­
sos y un presupuesto desti­
nado para vivienda y obras 
públicas de 3.912 millones 
de pesetas. Y Albacete refle­
ja 48 convocatorias de lici­
tación púbUca, con una in-

En el pñmer 
trimestre del 
año se han 

convocado 287 
"-concursos ppy^ 

16.369 mülones 

versión de 1.552 millones 
de pesetas. 

En este capítulo, en con­
cursos tramitados por pro­
cedimiento de "urgencia", 
las Administraciones Públi­
cas se han gastado, a lo lar­
go del primer trimestre del 
año 2001, la cantidad de 
3.549 millones de pesetas, lo 
que representa el 1237% de 
todo el presupuesto público 
para la contratación en la 
comunidad autónoma. 

En este apartado destaca 
Guadalajara, que por este 

p r o c e d i ­
miento se 
ha gastado 
1.059 millo­
nes, el 
12,28% del 
presupues­
to total en 
vivienda y 
obras pú-
blicas. Le 
sigue por 

orden" porcentual, aunque 
no en montante económico. 
Ciudad Real con 617 millo­
nes y el 21,03% del presu­
puesto para concursos en 
este área. 

Al amparo de estos da­
tos, los portavoces de los 
constructores de CastiUa-La 
Mancha consideran que el 
número de concursos con­
vocados en vivienda y 
obras públicas va en au­
mento y que cada vez más 
se conceden los concursos a 
empresarios de Castilla-La 
Mancha. Los organismos 
que más trabajo conceden 
por licitación pública a las 
empresas de la región son 
fundamentalmente ayunta­
mientos y diputaciones. 

En cuanto al nuevo Re­
glamento que ' prepara el 
Ministerio de Hacienda os-
bre la Ley de Contratación,' 
el secretario general de la 
Asociación Provincial de 
Empresarios de Construc­
ción, Joaquín Martín Peña-
to, indicó a este semanario 
que en este momento esta 
normativa está parada y se 
está revistando la clasifica­
ción de contratistas, que en 

Los concursos tramitados para vivienda por procedimiento de urgenda representan el 12,37% del total. 

un primer momento perju­
dicaba a las empresas con 
una facturación media, ya 
que no pueden acceder a la 
mayoría de los proyectos 
que se sacaban a licitación 
pública. 

El presidente de la Aso­
ciación de Constructores de 
Obra Pública de Ciudad Re­
al, Mariano León, reconoce 
que algunas administracio­
nes públicas son más seasi-
bles que otras al cumpli­
miento de la normativa vi­
gente sobre contratación de 
obras públicas. 

En este sentido, asegura 
que la Diputación Provin­
cial de Ciudad Real les con­
voca siempre en audiencia 
para que conozcan los plie­
gos de condiciones así co­
mo el Ayuntamiento de la 
capital ciudadrealefia. No 
obstante, también reconoce 
que hay algunos ayunta­
mientos con los que existen 
problemas importantes ya 
que desconocen la Ley de 
Contratación de las Admi-
r\istraciones Públicas y exi­
gen determinadas cuestio­
nes que no están recogidas 
en la Ley. 

El hecho de que les den 

audiencia da la oportuni­
dad a los empresarios de 
poder aportar ideas para la 
modificación de los pliegos 
que no se ajusten a la Ley, 
ideas que suelen ser tenidas 
en cuenta. 

Entre las exigencias más 
comunes que se suelen indi­
car en los pUegos de condi­
ciones y que no están reco­
gidas en la legislación se en­
cuentra, según León, la rea­
lización de una clasificación 
más restrictiva que lo que 
marca la Ley o exigen unas 
garantías que no son objeti­
vas. Como ejemplo, citaba 

el caso de aquellos pliegos 
en los que se pide experien­
cia o que se haya trabajado 
ya con esa administración. 
Estas dos condiciones no se 
pueden exigir porque no se 
recoge en la normativa. 
Otra vulneración habitual 
de los concusos públicos en 
obras es que una empresa 
que haya obtenido un con­
curso público no puede 
subcontratar más del 50% 
del trabajo. En general, este 
punto no se controla con lo 
cual se puede estar llegando 
a subcontratar hasta el 80 ó 
el 90%. De esta forma, ase-

OPÍNIOX 

ANA 1. MOREIRA 

jipaste! de 

caen tan 

Metí- puede paececer' qu« 
u í¿"ém|> i^ ' j de la co-n»-
ti^icáón que se enganche 
a ^ te ' t t en puede tener d 
fütttro -si rio soiücioríado, 
sí bastante claro. Pero mé 
ha pacrecido muy curioso 
que cuando hemos pre­
guntado a los represen­
tantes empresariales si las 
empresas constructoras 
de Castilla-La Mancha 
pueden vivir sólo de este 
tipo de obras la respuesta 
ha sido tajante y en algu­
nos casos ha despertado 
cierta hilaridad del ínter-
locutor. No pueden. La 
divefsificaekm" de-ilesgo 
es una de las razones 
aportadas pero sobre todo 
la falta de seguidad de 
que vayas consiguiendo 
diferentes concursos. Si a 
esto se le añade el obstá­
culo de que la competen-
tía con las' grandes 
empresas de la construc­
ción tw es de tü a tú sino 
de tiburón a pez, el resul­
tado es que muchas 
pequeñas empresas sólo-
pueden aspirar á ser las 
eíemas STjbcc«iiratadas de 
las obras públicas con el 
beneplácito de una" ádmi-
rústración que no se 
ártcarga de contmíat si la 
siiijcóntratación es supe­
rior o no a lo permitido. 

gura Mariano León, "las em­
presas de nuestra zona no se 
van a poder capitalizar nun­
ca" porque en el momento 
que son subcontratadas el 
predo se ajusta mucho. 

Por último, tanto Juan Jo­
sé Sánchez Seco desde la 
Asociación de Constmctores 
de Guadalajara como el pre­
sidente de los de Ciudad Re­
al coincidían en señalar que 
las pequeñas y medianas 
constructoras de la región no 
pueden depender sólo de las 
obras públicas sino que alter­
nan privado y pública para 
diversificar el riesgo. 
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CONOMIA-

El proyecto diseña, eje 

Cuenca prepara un proyecto 
Equai para invertir 300 millones 

VIERNES, 29 DE )UNIO DE 2001 

CÉSAR A R M U Ñ A 

Cuenca 

La Diputación Provincial de 
Cuenca, el Instituto de Desa­
rrollo Comunitario, la Fede­
ración de Asociaciones de 
Empresarios Conquenses 
(FAEC), la Cámara de 
Comercio de Cuenca y la 
Asociación 

El número de beneficiarios se calcula en 4*000 personas 
de los que el 40% se incorporarán el primer año 

finalidad será fomentar el 

El 75% del 
presupuesto, 225 

millones, 
provendrán de 

^yndos 

comunitarios 

de Jóvenes 
E m p r e s a ­
rios de 
C u e n c a , 
han creado 
una agru­
pación de 
desarrollo 
geográfica 
que tiene 
como finali­
dad elaborar un proyecto 
acogido a la nueva iniciativa 
comunitaria Equal, que de 
aprobarse por parte de la UE 
supondrá una inversión de 
300 millones de pesetas. 

El proyecto, 
d e n o m i n a d o 
" E s t r a t e g i a s 
innovadoras de 
empleabilidad 
apoyadas en 
redes locales", 
será presentado 
por la agrupa-

espíritu de empresa, abrir el. 
proceso de creación de 
ernpresas en la provincia -
proporcionando los instru­
mentos necesarios para 

hacerlo- e 
identificar y 
explotar nue­
vas posibilida­
des de creación 
de empleo 
tanto en zonas 
urbanas como 
rurales. 

Dentro de la 
agrupación, la 
D i p u t a c i ó n 

Provincial actúa como el 
organismo público represen­
tante y responsable adminis­
trativo del proyecto, mien­
tras que el Instituto de Desa­
rrollo Comunitario de Cuen-

figura 

Crear nuevas pymes es uno de los objetivos del proyecto que nace en Cuenca. 

ca 
como una 
entidad téc­
nica de 
desarrol lo 
del proyecto 
y cofinan-
ciadora del 
mismo y la 

dónde desarro- mülones de pesetOS FAEC, la 
geográfica " ' 

La Diputación 
Provincial de 

Cuenca 
aportará al 

programa 63,7 

lio 
"Qunka" (deno­
minada así en recuerdo del 
original nombre árabe de la 
ciudad de Cuenca, "Kimca", 
al que se le ha cambiado la K 
inicial por ima Q, para hacer­
lo más acorde con la iniciati­
va comunitaria Equal). Su 

Cámara de 
Comercio y 

la Asociación de Jóvenes 
Empresarios aparecen como 
entidades cofinandadoras y 
colaboradoras del proyecto, 
en el que desarrollarán fun­
ciones de asesoramiento, 
informadón y formadón. 

En este sentido, el presi­
dente de la Diputación de 
Cuenca, Luis Muelas, desta­
caba que si el proyecto es 
finalmente aprobado por la 
UE supondrá una inversión 
total de 320 millones de pese­
tas, de los que 225 millones 
de pesetas (el 75% del total) 
procederán del Fondo Sodal 
Europeo, mediante el que se 
financia la inidativa Equal, 
mientras que el 25% restante 
será financiado por las insti-
tudones y entidades que van 
a partidpar en su desarrollo. 

Este 25% supone un total 
de 75 millones de pesetas, 
que en su mayor péirte vém a 
ser aportados por la Diputa-

dón Provincial de Cuenca, 
que aportará al desarroUo del 
proyecto un total de 
63.750.000 pesetas, mientras 
que el resto de las entidades 
que lo cofinancian pondrán 
conjimtamente un total de 
11.250.000 pesetas. 

El proyecto tiene como 
finalidad diseñar, ejecutar y 
evaluar un mecanismo de 
intervendón social altamente 
novedoso y de marcado 
carárter innovador. 

En este contexto, los res­
ponsables del proyecto calcu­
lan que el número de benefi­
ciarios se situará en tomo a 
4.000 personas (de las que el 
75% son mujeres), que se 

encuentran afectadas por 
SitOaciones cercanas, al aislar 
miento que impiden o difi­
cultan su acceso a nuevas 
posibilidades laborales. Los 
benefidarios se irán incorpo­
rando de forma gradual, ya 
que se espera que un 40% lo 
hagan durante el primer año 
de aplicación y el 60% restan­
te durante el segimdo. 

El proyecto presta una 
especial atención a la incor­
poración de la mujer al mer­
cado laboral, articulando 
acciones encaminadas a fad-
litar su partidpadón en las 
acciones formativas propues­
tas y a animar a la creadón 
de nuevas empresas. 

Cedercam 
solicita a 

Europa 650 
millones para 

el empleo 
REDACCIÓN 

C-LM 
La Asociación de Centros 
de Desarrollo Rural de 
Castilla-La Mancha, Ce­
dercam, ha presentado un 
proyecto a la Iniciativa 
Comunitaria Equal con el 
nombre de "Proyecto Mu­
ral", valorado en 650 mi­
llones de pesetas, encua­
drado dentro de la idea de 
conciliación de la vida fa­
miliar y la vida profesio­
nal, así como reintegrar a 
los hombres y mujeres 
que han abandonado el 
mercado de trabajo me­
diante el desarrollo de for­
mas más flexibles y efecti­
vas de organización del 
trabajo y servicios de apo­
yo-

El objetivo de Mural es 
"lograr la presencia de la 
mujer en el mercado de 
trabajo en plano de igual­
dad con el hombre, gene­
rando acciones positivas 
para la creación de em­
pleo femenino mediante 
la adaptación a situacio­
nes personales y familia­
res concretas", según ha 
explicado el presidente de 
Cedercam José Manuel 
Díaz-Salazar Martín de 
Almagro. 

Se pretende Igualar la 
intensidad de la presencia 
de la mujer en el mercado 
de trabajo con el hombre, 
conseguir una proporción 
equivalente entre hom­
bres y mujeres lo que su­
pone dar formación a este 
último colectivo, y gene­
rar empleo femenino. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

En Albacete, 1.419 perso­
nas de la provincia de 
Albacete en situación de 
desempleo agrícola se con­
tratarán este año con el 
Plan Especial de Empleo 
en Zonas Rurales Depri­
midas que financian la 
Junta de Comunidades y 
el INEM con una aporta­
ción de 670 miliones de 
pesetas para mano de 
obra, según informó el 
delegado de la Junta y pre­
sidente de la Comisión 
Provindal de Segmmiento 
del Plan, Siró Torres. 

Más de 1.419 parados conseguirán 
trabsúo con el Plan Especial de Empleo 

El proyecto para Zonas Rurales Deprimidas contará con 
un montante de 670 millones de pesetas para Albacete 

Siró Torres añadió que 
la Comisión de Segm­
miento de del Plan aprobó 
por unanimidad las 
memorias de obras de los 
70 murüdpios donde se 
llevarán a cabo y que, con 
memorias de obras de los 
70 murücipios donde se 
llevarán a cabo y que, con 

anterioridad, habían red-
bido también el visto 
bueno de los Consejos 
Comarcales. De la Comi­
sión fonnan parte, además 
de los representantes de la 
Administradón central y 
autonónüca, la Federadón 
de Empresarios, los sindi­
catos Comisiones Obreras 

y UGT y la Federación 
Regional de Murüdpios y 
Provindas en representa­
ción de los ayuntamientos. 

Ahora la Contusión 
Regional ratifica entre el 
28 de junio y el 2 de julio, 
con fecha tope, las pro­
puestas de la Comisión 
Provindal. 

De esta forma los 
ayuntamientos podrán 
disponer de 6 meses para 
ejecutar las obras que 
tendrán una duración de 
tres meses, lo que les 
posibilita, igualmente a 
que durante el período 
de tareas especiales de la 
agricultura, como la ven­

dimia, se puedan parali­
zar provisionalmente 
estos contra y, aún así, 
disponer de tiempo sufi­
ciente para concluir estas 
infraestructuras antes del 
31 de diciembre. 

Las trabajadores a con­
tratar por este Plan, fun­
damentalmente parados 
de larga duración y agrí­
colas, tendrán un pago de 
158.000 pesetas al mes y 
serán seleccionados entre 
70 de los 87 municipios 
de la provincia que están 
incluidos en este Plan 
para trabajar por un 
período de tres meses. 
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Mientras tanto ha con 

El Centro de la Madera, en ¡iroceso 
de reacredítación oficial Enac 

MóNicA MORENO CuetltCÍ COtl 

que 
producidos en la normati­
va oficial de ensayo UNE 
y EN, que implican cam­
bios en los procedimien­
tos de ensayo, y que ha 
obligado a efectuar modi­
ficaciones en algunos 
equipos de ensayo de los 
laboratorios correspon­
dientes. 

Por otra parte, también 
^ ^ ^ ^ ha contri-

A este proceso se 
han sumado los 

C-LM 

El Centro Tecnológico de 
la Madera de Toledo 
(CTM), tras pasar cuatro 
años de la concesión de 
acreditaciones, se encuen­
tra en proceso de reacre­
ditación oficial por la 
Entidad Nacional de 
Acreditación (ENAC), 
organismo dependiente 
del Ministerio de Ciencia 
y Tecnología. ENAC ha 
sometido al 
CTM a una 
auditoria de 
reevaluación, 
que según el 
Centro Tecnoló­
gico fue solici­
tada por éste a 
primeros del 
año pasado. Se 
trata de una 
auditoria obli­
gatoria para el manteni­
miento de las acreditacio,-
nes por los organismos 
acreditados. 

En el caso del Centro 
Tecnológico de la Madera 
se trata de 7 laboratorios 
acreditados (materias pri­
mas, muebles, puertas, 
reacción y resistencia al 
fuego y el laboratorio de 
formaldehido), lo que 
hace que este proceso sea 
largo y completo, por el 
elevado volumen de 
documentación técnica 
que se genera. 

Al mismo tiempo, a 
este proceso se han suma­
do los últimos cambios 

siete laboratorios acreditados, lo c[ue hace 
este proceso sea largo y complejo 

últimos cambios 
producidos en la 
normativa oficial 

de ensayo 

buido a la 
d i l ac ión 
de este 
p r o c e s o 
a l g u n o s 
c a m b i o s 
produci ­
dos en la 
plant i l la 
del Cen­
tro Tecno­

lógico, desde la Dirección 
técnica,-̂ !.I .asuanida -•• por 
Francisco Hernández, 
doctor en Ciencias Físicas 
y catedrático de materia­
les de la Escuela Técnica 
Superior de Arquitectura 
de la Universidad Politéc­
nica de Madrid, hasta la 
incorporación de un 
nuevo personal técnico y 
auxiliar. 

Durante el desarrollo 
de todo el proceso de rea­
creditación, que aún está 
en curso, las acreditacio­
nes vigentes se mantienen 
en suspenso. Sin embar­
go, el CTM ha continuado 
con su habitual prestación 

Uno de los objetivos del Centro Tecnológico es apoyar el desarrollo de las pymes. 

dé servicios 'a las peque­
ñas y medianas empresas 
del sector en aquellas 
áreas que no requieren la 
certificación oficial. 

En este sen­
tido, el CTM 
ha seguido 
dando res­
puesta a la 
demanda de 
las empresas 
en asesoría téc­
nica y de cali­
dad para el 
desarrollo e 
implantación 
de Sistemas de Gestión de 
la Calidad y el cumpli-

Está realizando 

un curso 

miento de los requisitos 
de la Marca N de AENOR, 
en actividades de forma­
ción y autoaprendizaje, 
gestión medioambiental, 

p r e v e n ­
ción de 
r i e s g o s 
laborales. 
Además se 
e n c u e n ­
tran entre 
sus activi­
dades la 
realización 
de diver­
sos pro­

yectos de I+D en colabo­
ración con las empresas , 

sobre 
accibados de la 

madera en 
col(ú)oración con 

40 empresas 

como el que actualmente 
está en curso sobre acaba­
dos de la madera en cola­
boración con imas cuaren­
ta empresas del sector de 
Castilla-La Mancha. 

Con el fin de potenciar 
la modernización de las 
empresas del sector de la 
madera y mueble, y ele­
var su nivel de competiti-
vidad el CTM ha incorpo­
rado equipos y personal 
técnico capacitados. Asi­
mismo está incidiendo en 
áreas como la calidad, 
medio ambiente, preven­
ción de riesgos, forma­
ción, etc.. 

En los últi­
mos años, 
se ha puesto 
de moda la 
creación de 
centros tec­
no lóg icos 
para contribuir a aumen­
tar la competitividad de 
las empresas de los secto­
res afectados. Castilla-La 
Mancha no ha sido 
menos, y en la actualidad 
dispone de muchos y 
variados: el de la madera, 
la confección, la arcilla, el 
calzado...Los beneficios 
de estos centros es algo 
que me atrevería a decir 
que sólo saben las empre­
sas implicadas, ya que en 
la mayor parte de los 
casos el trabajo interno 
que allí se realiza no sale a 
la luz pública, para -
s^;ún dicen- no levantar 
la veda para el resto de 
empresas de la competen-
tía. Partiendo de esta pre­
misa, convendría que 
periódicamente se hicie­
ran públicos los trabajos 
de innovación más rele­
vantes que se van hacien­
do en estos centros^ para 
mostrar que realmente se 
está hadendo algo útil y 
que no es cierto aquello 
de que prácticamente no 
se hace nada... Porque a la 
larga-, los resultados de 
innovación enotrasregip" 
ne» acabannponienidí^iia 
cada uno en su sibo f 
entonces aparecen' las 
dudas. 

Aprobada la Proposición de Ley de 
Instalaciones de Radiocomunicación 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Pleno de las Cortes 
de Castilla-La Mancha 
han aprobado la Propo­
sición de Ley para la 
Ordenación de las Insta­
laciones de Radiocomu­
nicación. El consejero de 
Ciencia y Tecnología, 
Isidro Hernández Perli-
nes, valoró el texto de 
esta proposición de ley 

como "irmovador" y 
que lleva a Castilla-La 
Mancha a ser la primera 
región española que le­
gisle en materia de tele­
fonía móvil. 

Con esta norma, el 
Gobierno regional pre­
tende conseguir el ma­
yor grado de cobertura 
de telefonía móvil en la 
región, siguiendo unos 
límites de estableci­

miento de emisiones podido dar en algunas 
que cumplen con las localidades de la región, 
normas más rígidas eu- Según el consejero de 
ropeas, tanto sobre la Ciencia y Tecnología, 
protección de la salud Isidro Hernández Perli-
cdmo del Medio Am- nes, se establecerá un 
biente. plazo de tiempo "muy 

Igualmente, cuando corto" para que se 
esté en vigor, terminará adapten a la próxima 
con las situaciones ano- normativa -aquellas an-
malas en cuanto a la tenas que no cumplan 
instalación de este tipo los requisitos que se han 
de antenas, que se han marcado. Se pretende conseguir el mayor grado de cobertura de telefonía móvU. 
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El coste para poner en ma^^ 

La biomasa, una alternativa no del 
todo rentable para la empresa 

Según el presidente de Energías EóUcas EuropeaSf Qrupo íberdrola, Félix 
RivaSf en la pcneruda que expuso en las jomadas organizadas por Anfta 

Los elevados 

MóNicA MORENO 

Toledo 
Construir una planta de 
biomasa en España no 
resulta rentable para las 
empresas que lo llevan a 
cabo. Esta ha sido una de 
las conclusiones a las que 
ha Uegado el presidente 
de Energías EóUcas Euro­
peas, Grupo Iberdrola, 
Félix Rivas, en su ponen­
cia sobre Energías Reno­
vables que 
ha presen­
tado ante 
un nutrido 
grupo de 
e m p r e s a ­
rios en la 
j o r n a d a 
sobre Res­
tos de 
M a d e r a , 
que ha 

orgarúzado. « i iTple4c>4p 
Asociación Nacional de 
Fabricantes de Tableros 
(Anfta) 

Para Rivas las condi­
ciones actuales y el marco 
legislativo en el que se 
desarrolla la biomasa no 
favorece su instalación y 
está ocasionando pérdi­
das • iriillonarias a las 
empresas que lo están 
desarrollando, siendo ima 
de las causas fundamenta­
les los altos precios de los 
c.Qq\^mstiJ?les para poner­
la en marcha. Indicó que 
para poder obtener finan­
ciación hay que acudir a 
tamaños de planta lo más 
grandes posibles, "ya que 

precios de los 
combustibles están 
provocando que las 

plantas no 
resulten rentables 

en las plantas pequeñas se 
obtiene una menor renta­
bilidad". Asimismo expre­
só que la cogeneración 
está dando resultados 
negativos y está arrojando 
pérdidas a las empresas, 
por lo que hay muchas 
plantas que en estos 

m o m e n t o s 
se están 
c e r r a n d o , 
"ya que si 
emplean gas 
natural en 
su funciona­
miento éste 
está muy 
alto, pues su 

precio está 
indexado al 

dólar'^ , . , ,^,, , . , , ^ , . _ . 
El presidente de Ener­

gías Eólicas Europeas, 
Grupo Iberdrola, indicó 
ante los empresarios asis­
tentes a estas jomadas que 
la inversión mínima para 
instalar una planta de más 
de 10 MW ronda los 
325.000 pts/kilowatio ins­
talado y se otorgan sub­
venciones del orden del 
11% aproximadamente. 
Asimismo señaló que el 
precio medio de la energía 
por kilowatio hora está 
cifrado en 10,24 pesetas, 
mientras que el precio de 
combustible en planta 
está en tomo a 1 pese­
tas/kilo. 

'P^^^^r^sTl ^**^ 

Las plantas de biomasd y de cogeneración ostan arrojando perdidas a las empresas. 

' Resttjüdeinadiírus demasiad»wliosix^ r a í a un.i pl.int.i ili-
tmn-' '^ \ U \ la in.i-i-<ii>n 
oscil.i i'iilii las íi'ii ,1 
l a s - l i 'Hi ' i i i i p t s i ' i . i , k i j i i -

walix in><l.)!.id>< 
1 i'lix Ki". as iii-'>l.ui> j.is 

dÍflCull.K)i-> d»' di-s,ll|i<llii 
qui' lifiif i'sii- iipi'ili' [>iii-
yecli's \.i i|ui' su[>iiiii- un 
alte ii'sk- de l.is in\i-i-<|.•-
ne;- cusios di- iipi-i.ii inn \ 
mantcnimu-ntM ii>sii-s iji-
almai i-nan" \ ele", iid-'s 
costos di- manipiiliii i><M 
"Ai-sln ha\ que an.iilii i-l 
bajo pii'iio df la i'iii-ii'.i.i 
q u f SI' i-si.i | i , i^ , indi i i'ii 1.1 

actualidad un.i pcsct,i pm 
del'>i|>> ci in n-spe».ti > al .nv > 
paioido , maniU'sto Ki\as 

para ser quenutdos 
l a Aboiiaciún Naciunal da Fabiicantcs de lablerub 
lia organizado una jornada teLiiica-turestd! en Tole­
do sobre gestión foiestal sustcniblg y bistcnias de 
certificación, que ha denominado "Kr!>to& de 
Madera; demasiado valiobob para ser quemadob" y 
que ha tenido lugar en cl TIotc-l Beatriz de Toledo. 
Fn cbta lornadfi, que ha cont.ulo con la piebcncia 
d r diez giiipiib enipresaiiaK-s de fabricantes de 
tableros de tuda i-spaña, se h.i analizado la norma­
tiva mcdioanibicntal, alternativaii a la biomasa y 
la situación iiicdioainbicntal en el bcctor en (luro-
pa y en otrasi (.omunidtides autónomas, a^í como 
los sistemas de ceitificaLÍón, FSC y P t F C . Se h a 
incidido en que (-.spañd es deficitaria en restos de 
m a d c n , necesitándose en muchos caso de impor­
taciones para cubr i r l a demanda de los fábricas de 
tatilero. 

ANGELES S.INFANTES 
Ciudad Real 

El Consorcio de Residuos 
Sólidos Urbanos de Ciudad 
Real recogió en el año 2000 
alrededor de 5,1 millones de 
kilos de basuras entre vi­
drio, papel y püas gracias, 
entre otras cosas, al grual 
aumento en el nivel de 
concienciadón ciudadana. 

Así, en el año 2000, se 
obtuvieron 33 millones de 
kilos de papel y cartón, que 
depositaron los vecinos en 
los contenedores instalados 
al efecto, lo que ha supuesto 
un incremento del 18% res­
pecto al anterior anterior. 

El RSU recogió 5,1 millones de 
kilos de basura en el año 2000 
En cvutnto al vidrio este Consorcio ha contabilizado 1,6 

millones de kilos, un 15% más que el año anterior 
Además, se consiguieron re- recogida de pilas y aomiu- hay que indicar que en 
cuperar 103.640 kilos en la 
recogida especial que se ha­
ce en los centros oñciales de 
la capital. Cada persona re-
cicló el año pasado una me­
dia de 9,45 kilos de papel. 

En cuanto al vidrio, se 
contabilizaron 1,6 millones 
de kilos, im 15% más que el 
año cinterior. Respecto a la 

ladores, con una población 
potencial de 288,930 ciu­
dadanos pertenecientes a 
los 65 municipios de la pro­
vincia adscritos a este servi­
do, el año pasado se obtu­
vieron 10315 küos, lo que 
supone una media de 0,04 
kilos por habitante y año. 

Por otro lado, también 

los contenedores de ropa 
usada, calzado y textiles 
se depositaron 371.120 ki­
los, un 8,3% más que en 
el 99, por lo que cada per­
sona aprotó 1,28 kilos. 

Por último, en cuanto a 
los muebles y enseres, 
durante 2000, se retiraron, 
en una población de 

106.249 ciudadanos, 200 
toneladas (un 30% de mo­
biliario general, 18% de 
electrodomésticos, 25% 
de camas y colchones, 5% 
de puertas y ventanas y 
22% de otros). Las pobla­
ciones beneficiadas fue­
ron Valdepeñas, La Sola­
na, Villanueva de los In­
fantes. 

Inauguradas las 
depuradoras de 

Villanueva de los 
Infantes, Cózar y 

Alcubillas 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

Las localidades ciudadre-
aleñas de Villanueva de 
los Infantes, Cózar y 
Alcubillas disponen 
desde el día 26 de junio 
de estaciones depura­
doras de aguas residua­
les, plantas que han 
supuesto una inversión 
de 523 millones de pese­
tas. 

La construcción de 
estas depuradoras fue 
contratada en un mismo 
expediente para abaratar 
costes de ejecución, 
explotación y manteni­
miento y responde a los 
dispuesto en el Plan de 
Saneamiento y Depura­
ción de Aguas Residuales 
de 1996, normativa regio­
nal que hacía prioritaria} 
la puesta en servicio de 
depuradoras de aguas 
residuales en las áreas 
catalogadas como "zonas! 
sensibles". 
- Entre estas áreas figura 
el embalse de la Cabezueb 
la, que abastece d ^ a g p a ^ 
los municipios de 'Torreí-) 
nueva y Castellar de San­
tiago, además de Valde­
peñas, que también 
puede captar agua de esta 
presa en caso de que se 
apuren las reservas del 
Fresneda. Hasta ahora, 
los vertidos de Alcubillas, 
Cózar y Villanueva de los 
Infantes se vertían en un 
arroyo tributario de la 
Cabezuela y d e ahí la 
necesidad de la cor\struc-
ción de estas depura­
doras. 

Las tres plantas han 
sido diseñadas para tratar 
las aguas residuales de 
una población equivalen­
te de doce mil personas y 
los vertidos depurados 
cumplirán los valores de 
reducción contemplados 
en la Directiva 91/271 de 
la Unión Europea. 

Las etapas de depura­
ción se pueden dividir en 
una primera fase de pre-
tratamiento, que consta 
de desbaste y tamizado 
de sólidos, desarenado y 
desengrasado, seguida de 
\m tratamiento biológico 
de aireación prolongada. 
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NFORMATICA-— 1 
Permitirá alas em 

Feda presenta a sus asociados 
su Central de Compras 

La Confederación también ha presentado su nueva Aula Virttud 
de Formaciónf a través de la que se impartirán cursos formaüvos 
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DAVID GARCIA 

Albacete 

La Confederación Pro­
vincial de Empresarios 
de Albacete (Feda) ha 
presentado su Central de 
Compras, basada en la 
aplicación de e-procure-
ment (aprovisionamiento 
electrónico), que permiti­
rá a las empresas optimi­
zar sus procesos de com­
pras a través de centros 
personalizados. Se trata, 
en definitiva, de una no­
vedosa fórmula de apro­
visionamiento, proceso 
de pago y adquisición de 
los recursos operativos 
por parte de una compa­
ñía, mediante la creación 
de comunidades virtua­
les de compra. 

Esto ha sido posible 
tras el 

tes y llegar a más empre­
sas para colocar en el 
mercado sus productos. 

El siguiente paso de la 
confederación será la cre­
ación de tiendas virtua­
les mediante una solu­
ción sencilla a un coste 
muy asequible. 

Aula virtual de formación 

acuerdo al-
c a n z a d o 
con e-ban-
kinter" y 
GCL (con­
sultora local 
de e-comer-
cfe y servi­
cios de in­
ternet) y 
por el que 
la entidad financiera se 
convierte en socio tecno­
lógico de la organización 
empresarial, propiciando 
el acceso a internet y a 
diversos sistemas de co­
mercio electrónico para 
todas las empresas aso­
ciadas. 

Esta forma de compra 
permite abaratar los cos-

Feda también ha pre­
sentado su nueva Aula 
Virtual de Formación, a 
través del portal de in­
ternet, www.feda.es, des­
de el que se impartirán 
cursos formativos aten­
diendo a las necesidades 

^ ^ ^ ^ y demandas 
^^^Ki de los aso-

/ r-
Fornuación Oo-Lii ie 

La formación a medida 

Elija las materias, seleccione sus tiempos y ajuste sus horarios. Un nuevo 
concepto de formación con la calidad contrastada de los mayores expertos en 
formación para empresas y las ventajas de las nuevas tecnologías. 

En el Aula Virtual tendrán especial cobertura las materias relacionadas con la 
mejora de la gestión, la mejora técnica y productiva y la mejora délos 
procesos comerciales de las empresas. 

Cualquier empresa dispondrá así de una herramienta sencilla y cómoda para 
diseñar y realizar su Plan de Formación y Cualificación, aprovechando al 
máximo sus recursos y eligiendo, de entre las materias ofrecidas, aquéllas que 
se adecúen a sus necesidades formativas. 

E N T R A R 

Sl-ciados. 

La CentroiL de .̂ .....jsuienite»»(«i 
Compras ha sido 

posible tras el 

maxi-
y eli-

criterio de 
que en cual­
quier mo-

acuerdo alcanzado mentó y lu-

con e'hankinter &^^' Y ^P^°-
/~u^r vechando los 

cios 
benefi-
de las 

nuevas tecnologías po­
drán recibir a distancia 
este servicio. 

Según explicó el pre­
sidente de la Federación 
albaceteña, Artemio Pé­
rez, cualquier usuario, 
previamente a su ins­
cripción, podrá visuali­
zar todas las convócate-; 
rias de cursos realizadas 

Al Aula Virtual se podrá entrar por el portal www.feda.es. 

por Feda, obtener infor- mación y cualificación, 
aprovechando al 
ifib sus recursos 
giendo, de entre las ma­
terias ofrecidas, aquéllas 
que se adecúen a sus ne­
cesidades formativas. 

El alumno pasará de 
este modo a formar par­
te de un aula virtual con 
simplemente efectuar la 
matrícula a uno de los 
cursos de cualquier con­
vocatoria. A partir de 
ese momento, cada vez 
que acceda al aula será 
reconocido por el siste­
ma pasando a su zona 
personal en la que dis­
pone de cursos en los 
que está matriculado, 
tiene acceso a sus histo-

mación adicional de los 
.•»CUi<90»-«'ttaVétf»rlá fi­

cha de cada uno y cono­
cer los requisitos legales, 
a la vez que le permite 
disponer de información 
adicional complementa­
ria de interés. 

En el Aula Virtual 
tendrán especial cober­
tura las materias relacio­
nadas con la mejora de 
la gestión, la mejora téc­
nica y productiva, y la 
mejora de los procesos 
comerciales de las em­
presas. Cualquier em­
presa dispondrá así de 
una herramienta sencilla 
y cómoda para diseñar y 
realizar su Plan de For-

rial académico y a modi­
ficar sus datos así como 
la posibilidad de relajar­
se en zonas de esparci­
miento con enlaces de 
carácter cultural, depor­
tivo, lúdico, etc. 

Una vez dentro del 
aula, explicó el presi­
dente de los empresa­
rios, mediante un senci­
llo sistema de opciones e 
iconos, el alumno dispo­
ne de múltiples posibi­
lidades como el bloc de 
notas para toma de 
apuntes, geshón de con­
sultas off-line, consulta 
bibliográfica y material 
complementario o tuto­
rías on-line en tiempo 
real. 

Una red de 
pirateiia de 

televisión por 
cable actuaba en 

Albacete 
REDACCIÓN 

Albacete 

El Cuerpo Nacional de 
Policía ha detenido a 
doce personas de na­
cionalidad española im­
plicadas en la promo­
ción, publicación, distri­
bución y venta a gran 
escala, a través de inter­
net, de dispositivos 
electrónicos piratas para 
decodificar las emisio­
nes de televisión por ca­
ble. 

El objetivo de la ope­
ración fue erradicar la 
red ilegal de distribu­
ción e identificación del 
mayor número posible 
de distribuidores y com­
pradores, y su arresto de 
forma simultánea. La 
red de distribución ope­
raba en Valencia, Algeci-
ras, Castellón, Albacete, 
Irún y ViUáftekl.' '" " 

Las investigaciones 
comenzaron a principios 
de este año al detectarse 
la presencia de un web 
desde la que se publican 
esquemas de sistemas 
de desencriptación de 
las señales de televisión 
por cable, en general, y 
especialmente de la 
operadora ONO. 

El sistema consistía 
en el pirateo de su señal 
por cable mediante un 
dispositivo élé'cfrohico; 
denominado "Cube''^ 
que produce la apertura 
total de todos los cana­
les, incluyendo los de 
pago por visión. 

REDACCIÓN 

Seseña (Toledo) 

El operador de telecomuiú-
caciones Alarcos Telecomu­
nicaciones 2000 y la empresa 
toledana Rose han alcanza­
do un acuerdo para colabo­
rar en la promoción de solu­
ciones de telecomunicacio­
nes, multimedia y acceso a 
internet en banda ancha me­
diante el uso de sistemas dé 
satélites. 

Alarcos Telecomunicacio­
nes 2000" es un nuevo opera­
dor de telecomunicaciones 
que dispone de infraestruc­
tura técnica de altas presta­
ciones basada en sistemas de 

Marcos Telecomunicaciones y Rose se 
unen en el campo de telecomunicaciones 
Colaborarán en la promoción de soludarKS de telecomumcaciorws, 

rriultiniediay acceso a interrwt en banda ancha 

comunicaciones por satélite. 
Desde piiiKipios de 2001, 

Alarcos opera un telepuerto 
conectado al sistennas de sa­
télites Püspasat, que pe siite 
el establecimiento de verda­
deras autopistas de la infor­
mación, mediante el uso de 
la tecnología de protocolos 
internet a velocidades hasta 

ahora imposibles de ofrecen 
40Mbps. 

Esta tecnología, unida a 
las prestaciones del sistema 
de satélites Hispasat, permi­
ten la utilización de termina­
les de usuario de muy bajo 
coste y fácü instalación, in­
dependientemente de la ubi­
cación geográfica del usua-

no. 
A través de este acuerdo, 

ambas empresas esperan op­
timizar sus recursos y poten­
ciar las sinergias y comple-
mentariedades de sus res­
pectivos equipos técnicos y 
comerciales. Entre otros ob­
jetivos, este acuerdo prevé la 
promoción' del acceso uni­

versal a los modernos siste­
mas de comunicaciones (au­
topistas de la información), 
asegurando que las redes de 
telecomunicaciones permi­
ten su utilización por cual­
quier usuario, indeperv-
dientemente de la situación 
geográfica en que se encuen­
tre. 

Regiones españoláis con 
baja densidad de población 
y con grandes extensiones 
de territorio sufren el riesgo 
de desatender la demanda 
de telecomunicaciones en 
baiula ancha dd^ido a la ca­
rencia de soluciones terrena­
les que ofrezcan cobertura 
global. Con las soluciones 
que Alarcos 2000 y Rose van 
a promover, las onpresas, 
las instituciones y los admi­
nistradores públicos dispon­
drán de herramientas avan­
zadas para garantizar un 
verdadero acceso imiversal a 
servicios de telecomunica­
ciones en baivda ancha. 
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El hostal cpnsen'ae 

Modernidad y antigüedad 
se combinan en El Motor 

Dispone de 16 habitaciones dobles, todas con 
cuarto de hañoy teléfono y televisión 

F. J. LLANA NIETO 
Sigüenza (Guadalajara) 

Sigüenza es, sin lugar a 
dudas, el núcleo más im­
portante de la provincia 
de Guadalajara por lo que 
respecta a la historia y al 
arte. A una distancia de se­
tenta y cinco kilómetros de 
la capital, sus edificios me­
dievales y El Doncel son 
algunos de sus principales 
reclamos turísticos para el 
visitante. 

En este contexto, y ca­
si en pleno casco anti­
guo, se encuentra Hostal 
El Motor, un estableci­
miento cómodo y acoge­
dor que, a pesar de su 
apariencia exterior, ofre­
ce todo- tipo de servicios 
a los que deciden alojar­
se en él. 

Por fuera, el hotel 
conserva el sabor tradi­
cional e histórico de la 
ciudad donde se ubica, 
con una apariencia de 
casa antigua con paredes 
pintadas de color ocre. 

Sin embargo, cuando 
el viajero atraviesa sus 
puertas, se encuentra 
con un establecimiento 
moderno y funcional, 
que nada tiene que envi­
diar a otros más lujosos 
y caros que también se 
encuentran en la provin­
cia. 

El Motor dispone de 
dieciséis habitaciones 
dobles, dotadas de todos 
los servicios para hacer 
más cómoda la estancia. 
Así, por ejemplo, todas 

Sigüenza ofrece un espectacular atractivo por sus edificios medievales. 

cuentan con cuartos de 
baño, teléfono y televi­
sión, reflejo del corto pe­
riodo de tiempo desde el 
que lleva 
funcionando, 
que apenas 
alcanza los 
veinte años. 

El atracti­
vo turístico 
de Sigüenza 
favorece que 
este hotel 
tenga un alto 
grado de 
ocupación durante casi 
todo el año, a diferencia 
de aquellos estableci­
mientos que están ubica­

dos en municipios más 
pequeños de la provin­
cia de Guadalajara. 

No obstante. Semana 
Santa y ve-

sobre todo 
turistas 

nacionales y 
extranjeros que 
visitan Sigüervca 

rano son 
los perio­
dos de ma­
yor afluen­
cia de visi­
tantes, con 
una estan­
cia media 
que se si­
túa en casi 
tres días 

por persona. 
La idiosincrasia de la 

ciudad también hace 
que la casi totalidad de 

los clientes que se alojan 
en El Motor sean turis­
tas, y que el turismo de 
negocios prácticamente 
sea inexistente. 

El servicio del hostal 
se complementa con el 
restaurante de dos tene­
dores, en el que se pue­
de degustar el menú tí­
pico castellano-manche-
go, a base de pisto man-
chego, entrecot de terne­
ra, postre y, sobre todo, 
vino de Valdepeñas. 

Hostal El Motor 
Avda. Juan Carlos I, 2 
Sigüenza (Guadalajara) 

Teléfono: 949 39 08 27 

El mesón se encuentra en pleno centro de Almansa. 

Mesón de > «.w.^., 
medio siglo de la 

mejor comida casera 
Este restaurante combina la 

gastronomía manchega y la mediterránea 
F. J. LLANA NIETO 
Almansa (Albacete) 

En pleno centro de Al-
mansa, en Albacete, se en­
cuentra uno de los restau­
rantes con más solera de 
la ciudad. Mesón de Pin-
celín. Durante casi cin­
cuenta años, la familia 
Blanco ha mantenido viva 
la tradición de las mejores 
recetas manchegas inicia­
da por su fundador, Pas­
cual Blanco Cantos, adap­
tándose al mismo tiempo 
a las exigencias de moder­
nidad propias de cual­
quier otro negocio. 

Cocidos, potaje de ver­
duras, arroz, carne y, so­
bre todo el gazpacho, son 
sólo algunos de los platos 
que el viajero o el amante 
de la buena cocina puede 
degustar acompañándo­
los de un buen vino de la 
casa, que son cuidados 
con esmero en la bodega 
que posee el propio me­
són con capacidad para 
veinte mil botellas. 

Uno de los socios del 
restaurante y continuador 
de la saga familiar, Diego 
Blanco, explica que el es­
tablecimiento acaba de 
sufrir una completa remo­
delación interior, "dándo­
le un toque más castella­
no con una decoración en 
la que se combinan la pie­
dra y la madera". 

El local tiene capaci­
dad para ciento veinte co­
mensales, y el tipo de 
clientes que suele acudir 
durante la semana es muy 
variado, ya que diaria­
mente se ofrecen menús 
variados a unos precios 
competitivos. 

Mesón de Pincelín 
también ofrece lo mejor 
de la comida mediterrá­
nea, a base de pescados y 
mariscos recién traídos 
del mar. 

Mesón de Pincelín 
C/ Las Norias, 10 

Almansa (Albacete) 
Teléfono: 967 34 00 07 

ar-

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
FORMA DE PAGO 

PRECIO ANUAL; 8 .000 pesetas 
Talón bancario 
Giro o transferencia 
Domiciliación bancoria 

N O T A : Esta suscripción tendrá carácter anual, salvo orden expresa en contra, sin la cual quedará automáticamente renovada. 

Banco o Caja da Ahorros 
Oficina 
Nombra del titular 
CIF/DNI 
Dirección , 
Población 
Firmo autorizada 

Telf.: 

IDEC,4ST1LLA-IAMANCH,U 

RECIBO BANCARIO 
Muy S e ñ o r m í o : Le ruego se s i rva ca rga r e n m 
Cuen ta Corr iente / L ibreta d e Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD OPICIMA OXU NB CUEMTH 

-

• Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 

E C O N O M Í A Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 

Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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Congresos • Subvenciones y ayudas 
•A GENDA 
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• Ferias 

• CONGRESO SOBRE 
SEGURIDAD 
TURÍSTICA 
Fecha: Del 31 de julio al 
8 de agosto. 
Sector: El sector hotelero 
e implicados en 
incentivar la 
seguridad. 
Lugar: Buenos Aires 
(Argentina) 

• TOP RESA 
Fecha: Del 20 al 22 de 
agosto. 
Sector: Viajes y sector 
turístico industrial. 
Lugar: París 
(Francia) 

• FANCY FOOD 
VERANO 2001 
Fecha: Del 8 al 10 de julio 
Sector: Alimentación de 
todo tipo. 
Lugar: Nueva York 
(Estados Unidos) 

•FERIA INTERNACIONAL 
DE LUANDA 
Fecha: Del 13 al 20 de 
julio. 
Sector: Multisectorial. 
Lugar: Luanda 

'(ArlgóTa) ' 

• INDEMNIZACIONES: para la eliminación de harinas 
resultantes de la transformación de los subproductos de la 
industria cárnica 

Destinatarios: Empresas legalmente autorizadas que acrediten que lleven a 
cabo la transformación de los subproductos de las industrias cárnicas radica­
das en el territorio de la Comxmidad Autónoma de Castilla-La Mancha en hari­
nas, y procedido a su eliminación en la forma que se determine por las autori­
dades. 
Importe: 43 ptas/ Kg. Harina de carne; 60 ptas./kg. harina de sangre; 17 ptas./ 
Kg. para gastos accesorios derivados de las operaciones de transporte y elimi­
nación de las harinas. 
Reqmsitos exigidos: La recogida, transporte de subproductos y su tratamiento 
en plantas de transformación deberán realizarse conforme a los sistemas y 
requisitos previstos por la legislación vigente. Las harinas obtenidas después 
de la transformación reunirán los requisitos establecidos, debiendo tener un 
contenido de proteína bruta sobre sustancia seca mínimo del 45% si son hari­
nas de carne y del 85% si son harinas de sangre y una humedad máxima infe­
rior al 8%. 
Plazo de presentación: Los diez primeros días de cada mes. 

• PRÉSTAMOS: para renovación del parque de vehículos a 
en^resas de tmasporte público de viŝ eros y mercancías 

Destinatarios: Empresas titulares de autorizaciones de transporte público de 
viajeros o mercanrías con una antigüedad de al menos im año. Los vehículos 
usados adquiridos para renovar flota serán de edad inferior a los sustituidos y 
no superior a cinco años. 
Lugar de presentación: Las solicitudes podrán presentarse en cualquier registro perte­
neciente a la Administración del Estado, a las de las Comunidades Autónortuis, y a la 
de aquellas Entidades Locales que hubieran suscrito el oportuno Convenio. 
Unidad Orgánica Competente: D.G. Carreteras y Transporte. 
Marco legal: Orden de 17 de abril de 2000, por la que se regula el acceso a los 
préstamos para la renovación del parque de vehículos de Castilla-La Mancha. 
Información Adicional: Es imprescindible que la empresa solicitante no tenga 
sanciones pecimiarias impuestas por resolución firme. 

CUENCA 

XI FERIA INTERNACIONAL DEL AJO 

Fecha de celebración: 
Del 26 al 29 de julio 

Sector: 
Empresas relaciortadas con la producción y 

la comercialización del ajo y maquinaria 
agrícola relacionada con el sector. 

Lugar: 
Las Pedroñeras 

(Cuenca) 
Organiza: 

Ayuntamiento de Las pedroñeras 
Plaza de la Constitución, 1 

Teléfono: 967 13 90 02 

MANZANARES 
(CIUDAD REAL) 

XLI FERIA REGIONAL DEL CAMPO Y 
MUESTRAS (FERCAM 2001) 

Fecha de celebración: 
Del 18 al 22 de julio 

SectonSector: 
Feria para profesionales de la agricultura, 

riegos, automoción, obras publicas, 
muestras y turismo. 

Lugar: 
Manzanares (Ciudad Real) 

Dirección: 
Recinto del Patronato Ferial 

Teléfono: 926 61 06 00 
Fax: 926 61 06 00 

• Libros 
EMPRESAS 

Manual de 
Consultoría 

TOMLAMBERT 

GESTIÓN 2000 

BARCELONA 

La consultoría es una activi­
dad compleja y con una 
competitividad creciente. 
Este libro es un auténtico 
asesor de asesores, ya que 
proporciona todo lo que un 
consultor debe saber para 
que su actividad sea intere­
sante, impactante y renta­
ble: Identificación de opor­
tunidades de negocio Net-
working Venta de servicios 
Elaboración de propuestas 
ganadoras Fijación de hono­
rarios Diseño de actividades 
rentables Tom Lambert es 
un experto intemacioiul-
mente reconocido en el 
campo de la creación y 
expansión de la consultoría. 
En la introducción del libro 

I ofirtím mm 

se coi\firma que la asesoría 
es, y seguirá siendo, un 
mercado en crecimiento. 
Proporciona informafción 
básica sobre las tendencias 
globales actuales y datos 
sobre la profesión de asesor 
y lo que es más importante, 
proporciona a todos los lec­
tores unas expectativas rea­
listas de lo que este libro 
hará por ellos. Está enfoca­
do exclusivamente al lector 
que está pensando en esta­
blecer su consultoría. Da 
consejos sobre la forma de 
decidir si debe seguir ade­
lante. También esboza la 
profesión y sus altibajos 
desde el punto de vista del 
principiante. 

EMPRESA 

SapR/3 
Optimizadón del 

Rendimiento 
THOMASSCNHEIDER 

GESTIÓN 2000 

BARCELONA 

Este Ubro le muestra cómo 
puede optimizar el funcio­
namiento de un sistema 

Horario AVE 

SAP R/3 , . :¿^ 

<!̂  

R/3 y cómo puede trabajar 
con él a costes más bajos. Le 
guía en la identificación y el 

análisis sistemático de pro­
blemas en el funcionamien­
to, la realización de mejoras 
apropiadas y en la verifica­
ción del éxito de éstas. La 
optimización del funciona­
miento abarca tanto la oph-
mización técnica como la 
optimización de aplicacio­
nes Desde hace años, SAP 
ofrece sus experiencia en 
este campo a través de dos 
Remote-Servi-ces: Early-
Watch y Goinglive Check. 
Muchas de estas experien­

cias se encuentran en este 
libro y se explican con ejem­
plos detallados ( (Reléase 
4.0). El libro se dirige a con­
sultores téc-nicos y a todos 
los administradores , en 
entorno R/3. Pero .es de 
igual utilidad para los que 
se encargan del desarrollo 
de AB AP, directores de pro­
yectos DV y SAP. El autor 
Dr. Thomas Schneider tra­
baja desde el año 1996 para 
el Technical Core Compe-
tence Center (TCC) de SAP 
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Nombres propios 
Félix Rivasy 

D,R, deC,A.de Enerfflifls Renovables 

Félix Rivas ha sido nombrado director gaieral 
de la Compañía Americana de Energías Reno­
vables. Esta empresa, participada por Jberdro-
la y Energía Hidroeléctrica de Navarra (EHN) 
continente americano, para desarollar fuentes 
de energía eólica, minihidráulica y solar, entre 
otras. Félix Rivas hasta ahora había ocupado el 
cargo de delegado de Iberdrola en CastUla-La 

Mancha y hasta que no se produzca el nombramiento del nuevo, 
compaginará su nueva actividad con sus responsabilidades co­
mo delegado en la regióa 

Miguel Pantojat 
Pte« Centro Tecnoló^o Madera 

El Centro Tecnológico de la Made­
ra, que preside Miguel Pantoja, se 
encuentra en proceso de reacredita­
ción oficial por parte de la Entidad 
Nacional de Acreditación (ENAC). 
Actualmente esta entidad ha some­
tido al centro a una auditoría de re­
evaluación que fue solicitada por el 

Centro Tecnológico a primeros del año pasado. Es­
te centro disponía de 7 laboratorios acreditados que 
se están en revisión. 

Mariano Pareja 
Presidente dehCOPEQ 

El presidente de la Confederación 
Provincial de Empresarios de Gua-
dalajara (COPEG), Mariano Pareja 
Mayo, ha firmado con el presiden­
te de la Caja Rural de Toledo, An­
drés Gómez Mora, un convenio fi­
nanciero de colaboración entre am­
bas instituciones por valor de cin­

co mil millones de pesetas. Este acuerdo renueva 
uno anterior. 

Roberto Maganini 
Qerente de Azudis S«A« 

El gerente dd supermercado Azudis de Distribudón SA., 
Roberto Maganini, asegura que la filosofía de esta empre­
sa, integrada en Intermarché, es la de llegar a los clientes 
con la vocación de expertos tenderos, cada uno en su pues­
to. Esta empresa situada en Azuqueca de Henares prevé 
por el momento consolidar la cuota de clientes que ha con­
seguido durante los dos años y medio que Ueva abierto el 
local a través de la calidad y la cercanía. No descartan abrir 
nuevos establecimientos cerca de Madrid. 

Rosario Cantos, 
Adnúmstradora de Frídiil SA. 

La admiiüstradora de la firma de dulces albaceteña Fri-
dul S.A. asegura que imo de los pimtos de mira de esta 
firma es la de potenciar al máximo las ventas en el exte­
rior, invirtiendo para ello en visitas a ferias así como en 
la participación en consorcios de exportación. La meta 
es la de poder entrar en nuevos mercados y poder, de es­
ta forma diversificar su temporada de fabricación que se 
centra en el último cuatrimestre del año, ya que los 
bombones se suelen constmiir en periodo navideño. 

Fernando Cortés 

Gerente de Toledo Ciudad de Congresos 

'̂La Ofícina de Congiresos 
está en un piroceso de cambio" 

A N A I. MOREIRA 

Toledo 

La Fundación Toledo Ciudad de 
Congresos ha saltado a ¡a ac­
tualidad en las lí/íímos sema­
nas ante el anuncio de la Fede­
ración Empresarial Toledana 
(Fedeto) de qtte pensaba aban­
donarla y posteriormente otras 
declaraciones del alcalde de la 
dudad en las que aseguraba que 
había que replantearse este or­
ganismo. En esta entrevista el 
gerente de esta Fundación, Fer­
nando Cortés, reconoce que To­
ledo Ciudad de Congresos "está 
en proceso de cambio" pero 
aboga por su continuidad. 

Pregunta: ¿llenen previsto 
algún cambio iiunediato en el 
organigrama de la Ftmdadón? 

Respuesta: En la última 
reurüón que mantuvo la Funda­
ción se planteó este cambio. 
Ahora en Toledo hay varias en­
tidades con capacidad de ges­
tión sobre turismo. Esta por un 
lado, el Patronato Municipal de 
TurisnK), el Plan de Excelencia 
Turística, está el Consorcio, está 
la Diputación hablando de un 
posible Patronato Provincial.. 
Lo que se planteó en la última 
reunión era que hay que inten­
tar aunar esfuerzos en materia 
de turismo y empezar a plante­
ar que la promoción y la gestión 
turística esté más unificada. 
Creo que en esta dirección se es­
tá trabajando. 

P: ¿Como valora entonces 
la dedaraciones de Fedeto? 

R: Fedeto ha hecho unas 
dedaradones tm poco apresu­
radas. No sé si es producto de 
ima reflexión interna o no, pero 
desde luego lo que sí esta claro 
es que d argumento que han 
puesto encima de la mesa no se 
sostiene. Dedr que porque ya 
existe un proyecto de Palado de 
Congresos , la Fundadón ha 
cumplido sus objetivos supone 
desconocer cuales eran los obje­
tivos de la Fundadón y cuales 
d modo de operar de cualquier 
oficina de congresos a nivel na-
donal. Esta era, prácticamente, 
la única dudad en la había una 
oficina de congresos que no tu­
viera palado de congresos. En 
toda España estas oficinas, nor­
malmente no nacen previas al 

"En la última reunión se 
planteó que hay que intentar 
aunar esfuerzos en materia 

de turismo" 

rf'-v -.t... '̂ 1 • ^ > ' ^ ? 
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Fernando Cortés, gerente de Toledo, Ciudad de Congresos 

palado de congreso, sino como 
consecuencia de que existe un 
palado de congresos y tienen 
que montar una estructura de 
promodón que le dé trabajo. A 
la hora de hacer determinadas 
dedaradoi\es quizá ha faltado 
reflexión en d seno de Fedeto. 

P: En algimos ámbitos se 
ha hablado de 
crisis de Toledo 
Ciudad de 
Congresos. 

R: No creo, 
que en estos 
momentos se 
pueda hablar 
de crisis. Está 
claro que d re­
traso en la apor-
tadón dd ayun­
tamiento en d tema de la finan-
dadón ha provocado que la 
Oficina lo haya pasado mal... 

P: ¿El hecho de que no es­
tén aprobados los presupues­
tos este año puede haber in­
fluido en esta situadón? 

R: El tema de los presu­
puestos de este año va a estar 
más bien en fundón de cual va­
ya a ser la definidón final de la 
Oficina de Congresos y donde 
acabe situada dentro de este 
marco más amplio de promo­
dón de turismo. 

P: ¿Que opinión tienen so­
bre al proyecto del Palado de 

Congresos en el Miradero? 
R: Nunca nos hemos pro­

nunciado sobre si d Miradero 
era d sitio o no, nos hemos limi­
tado a dedr cual debían de ser 
las premisas de un palado de 
congresos. Si al final es el Mira­
dero, lo que no tiene sentido es 
hablar de esto sin ter^r en cuen­

ta más considera-
dones. Es inevita-

V ^ B P ble que d acceso a 

En España, este ^ ^^°° «̂̂  
. . . j ü • _ Congresos sea un 

tipo de afjictnas ^ 
no nacen de forma previa al 
palacio de 
congresos 

acceso cómodo y 
que todo d pro­
yecto que habla el 
Ayuntamiento de 
Puerta de Toledo 
sea una imidad: 
desde los accesos, 

a los remontes mecánicos... 

P.: ¿Queda mucho por ha­
cer desde la Ofídna? 

R: La Oficii\a esta desarro­
llando varios papeles. Por un 
lado, estamos paliando la ine-
xistenda de organizadores 
profesioiuiles de congresos y 
de hecho la oficir\a está haden-
do una labor de apoyo técnico 
de facilitar contactos entre 
ofertores de servidos de la du­
dad y gente que demanda ser­
vidos que, en prindpio no es d 
trabajo propio, pero al no ha­
ber ninguna empresa privada 
que haga ese trabajo lo apoya 

la ofidna. El tema fundamen­
tal es la promodón de la du­
dad como destino de congre­
sos, que eso es lo más impor­
tante en cuanto al presupuesto 
de la oficina y está claro que 
no sólo no se agota con que ha­
ya un proyecto de Palados si­
no todo lo contrario. Hay un 
receptor de congresos más y 
con una particularidad y es 
que hay muchos organizado­
res de este tipo de eventos, que 
por el hecho de que la dudad 
cuente con esta etiqueta de pa­
lado de congresos suponen 
una garanti'a de que va a haber 
una serie de servidos. Una es­
pede de marchamo de calidad. 
Por eso a rrií me duele, cuando 
desde la propia dudad somos 
dcateros con los nombres. Será 
im Palado de Congresos pe­
queño, pero a veces se le tacha 
de salón de actos desde algu­
nas posidones. Si estamos ha­
blando de una instaladón que 
va a tener una cabida en tomo 
a 800 ó 900 personas, salas au­
xiliares para reimiones más pe­
queñas y si reúne todos los re­
quisitos para que en el extran­
jero lo puedan llamar Palado 
de Congresos, desde la propia 
dudad no lo podemos llamar 
salón de actos. 

P.: ¿Hasta que punto el he­
cho de que exista otros orga­
nismos de turismo puede in­
fluir en que desaparezca la 
Ofícina de Congresos? 

R: Las oficinas de congre­
sos están siempre sumidas en 
una organizadón más amplia. 
(...) Entiendo que en la nueva 
definidón de la Fundación de­
bería hacerse tertíendo en cuen­
ta que es muy difícil promodo-
nar Toledo como destino de 
congresos sin promodonar To­
ledo como destino a secas. En 
todos los sitios donde el turis­
mo de negocios va en alza, 
cuando el destino está bien or­
ganizado y le gusta al congre­
sista, genera un mayor turismo 
genérico, porque este vudve 
hadendo otro tipo de turismo. 
Creo que la Ofidna no sólo es 
que no deba desaparecer sino 
que está preparada para lidear 
ese cambio y creo que hemos 
hecho im trabajo serio. 
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