
ECONOMÍA f-¡ 

"N '̂  i-er, «AS 
::<Sfi 

• •••'í i 
; • - ' • ; / 

DECASTILLA-Lnx,.. 
1>Á 

Año IV. Número 139.150 Pesetas. 0,90 euros 

Una hectárea 
de azafranal 

puede dar más 
de 3 millones 
de beneficio 

El azafrán puede ser uno de 
los cultivos más rentables en 
la región. Así, una hectárea 
del mismo puede llegar a 
dar un beneficio de tres mi­
llones de pesetas. El sector 
ení Castilla-La Mancha cuen­
ta con una Denominación 
de Origen que ampara la 
producción y que a partir 
del próximo 11 de agosto 
contará con la cobertura de 
una normativa de comercio 
exterior en la que se especifi­
ca que sólo se podrá vender 
como azafián de la Mancha 
el que se elabore en el seno 
de esta organización. 
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/ al 9 de agosto de 2001 

CADA DÍA DE JULIO '̂ P^ '° descendió en Castilla-La Mancha en 1.555 personas 
•c-\Tf>irwj-r-n A D/^XT durante el mes pasado, lo que supone un ritmo medio de 
ü iVvxíJ lN 1 I V f l K L / i \ contratadón de 50 personas al día. El número dé mujeres 
E M P L E O 50 P E R S O N A S "Í"® ''^" encontrado empleo ha sido de 1.082 y el de hom­

bres de 473. Pág. 32 

El tóo pasado las 17 es^ 

Las ITV's "movieron" 
más de 3.000 millones 

La región es k sexta con mayor 
número de estas Inspecciones 

Las estaciones de Inspección 
Técnica de Vehículos de 
Castilla-La Mancha "movie­
ron" el año pasado más de 
3.000 millones de pesetas, 

ñuto de las 732.367 inspec­
ciones realizadas. Aunque 
hace un año el Gobierno 
estatal animció su intención 
de liberalizar el sector, en la 

La concesión que otorga Industria 
dura doce años y se puede renovar 

región sigue estando en ma- este servicio es nesario con-
nos fundamentalmente de 
dos empresas privadas que 
controlan el 66% de las 
rrV's abiertas. Para prestar 
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tar con una concesión de b 
Consejería de Industria que 
dura doce años y se puede 
renovar. 

El nuevo Plan de 
Competítívidad reduce 

un 10% las ayudas 
La sustitución de la Irúciati-
va Pyme por el Plan de Con­
solidación y Competitividad 
supondrá algunas noveda­
des y entre ellas destaca que 
ahora todos los proyectos se 
van a tener que presentar en 
dos partes, una primera ge­
neral, en la que se redactará 
la participación de varias 
empresas y otra pormenori­

zada que explicará la de ca­
da empresa. De esta forma 
se pueden ver reducidas las 
ayudas recibidas entre un 10 
y un 15% respecto a la ante­
rior Iniciativa Pyme, según 
explicaba el secretario de 
CECAM (Confederación Re­
gional de Empresarios de 
Castilla-La Mancha), Félix-
Peinado. 
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El parque de PC's 
creció un 20% en la 
región el año pasado 

Durante el año pasado el nú­
mero de ordenadores domés­
ticos en los hogares de la re­
gión creció un 20%, dos pun­
tos y medio por encima de la 
media iwdonal, cuyo incre­
mento se cifró en un 17,4%. 
Según un informe de la Aso­
ciación Española de Empresas 
de Tecnologías de la Iiiforma-
ción (Sedisi), al finalizar el 

año 2000. más de 119.000 ho­
gares de la comunidad tenían 
uno o más PC's, lo que de­
muestra que el parque do­
méstico de ordenadores llega 
a casi el 23% de las residencias 
de Castilla-La Mancha. En di­
cho estudio se constata que el 
mayor crecimiento se ha pro­
ducido en las regiones más re­
zagadas. 

Pág. 37 

8 

9 

11 

13 

15 

28 

AWatrade prevé unas ventas 
este año de 650 millones 

El consorcio de exportación Albatrade S.L. 
tiene previsto este año conseguir un volumen 
de ventas de 650 millones de pesetas, por 535 
irdUones con el que cerraron el año pasado. 
En este ejercicio se ha incorporado una nueva 
empresa a este consorcio. 

Solón de Cabras S,A 
busca socios minoritarios 
La empresa Balneario y Aguas Solán de Cabras 
SA. está buscando scxios para que enti'en en el 
acdonariádo de forma minoritaria, según confir­
mó a este semanario el director de Marketing de 
la firma, Carlos del Pozo, que explicó que no tie­
nen un plazo para llegar a un acuerdo. 

Lácteas Toledo aumentará 
su facturación un 6% 

Lácteas Toledo tiene previsto incrementar 
este año su facturación un 6% y llegar, de 
esta forma a los 2.000 milones de pesetas. 
Su producción alcanza los tres millones de 
kilos, siendo una de las mayores queserías 
de Toledo. 

Esgobel alcama una capacidad 
de embalq/e de 100,00 nf al día 

La empresa alcarrela Estucherías Gobelete-
rcis (Esgobel) ha alcanzado una capacidad 
de embalaje al día de 100.00 metros cuadra­
dos de productos, lo que le permiten absor­
ber puntas de trabajo imprevistas. Su factu­
ración supera los 300 millones de pesetas. 

Cooperativa Virgen de las 
Viñas invierte 500 millones 

La cooperativa Virgen de las Viñas, de To-
melloso (Ciudad Real) ha analizado en su 
asamblea de cooperativistas las inversiones 
realizadas en la última campaña que han as­
cendido a 500 millones de pesetas. Para este 
año prevén recoger 140 millones de kilos de 
uva. 

iMiPEÜM 
La retirada de vacas ha 

costado casi 200 millones 
La retirada de cadáveres de vaca desde el 
pasado 29 de enero hasta el 31 de julio ha te-
TÜdo un coste para la Junta superior a 200 
millones. A partir ahora, serán los ganaderos 
los que a través de un seguro que financia 
parte de los gastos tendrán que cubrir eco­
nómicamente este servicio. 
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CARTA EDITORIAL 

Vacaciones y 
la creación de 

empleo 
Santiago MATEO SAHUOUILLO (*) 

Cada mes al hacerse públicos los datos del pa­
ro las valoraciones sobre los mismos son bue­
nas o malas en función de si éste sube o baja. 
Sin embargo, en los meses de verano, curiosa­
mente, el descenso de estas cifras llevan añadi­
da la coletüla de la estacionalidad del empleo 
que se crea. Entonces es cuando los sindicatos 
cargan las tintas sobre el empleo temporal 
mientras los empresarios explican que este 
desceriso del paro está sujeto a una tradicional 
estacionalidad. 

El empleo que se crea en la época estival, ló­
gicamente, no es al que aspira normalmente la 
p'efsona que está buscando un puesto de tra­
bajo fijo. Además, como coyuntural que es 
contribuye a bajar las cifras del desempleo él> 
tres meses que, luego pasada esta temporada, 
suben. 

Pero no creo que se deba criticar tanto el 
empleo temporal en esta época del año porque 
es algo tan usual que incluso existen determi­
nados colectivos que buscan únicamente el tra­
bajo para este período y pienso, por ejemplo, 
en el caso de los estudiantes. Durante todo el 
año, están ocupados en sus estudios y llegados 
los meses de julio, agosto y septiembre pien­
san en, bien hacer prácticas en aquellas mate­
rias en las que están estudiando todo el año, o 
i)ien en determinados trabajos de estas épocas, 
como las piscinas o chiringiútos de verano, 
que les vendrán bien para poder tener algo de 
dinero durante el resto del curso. 

Los tres meses de vacaciones estivales por 
excelencia llevan aparejados, sobre todo en el 
sector servicios y concretamente en turismo y 
hostelería, un aumento del trabajo y los con­
tratos temporales están precisamente destina­
dos a este tipo de situaciones. Que nadie se 
moleste, pues, si en esta época aumentan los 
contratos y luego bajan. 

En todo caso me parece mucho peor que los 
contratos temporales se utilicen para cubrir 
puestos de trabajo que luego duran todo el 
año. Pero que un bar contrate a un camarero 
tres meses, que es cuándo puede abrir ima te­
rraza, porque luego no tendrá trabajo para él, 
creo que puede ser entendido por todo el mim-
do. 

Santiago Mateo Sahuquillo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

VIERNES, 3 DE AGOSTO DE 2001 

La región sigue 
recortando diferencias 

J U S T O ZAMBRANA PINEDA 
PRESIDENTE DE CONSEJO ECONÓMICO Y SOCIAL C L M 

El Consejo Econó­
mico y Social de la 
región acaba de 
concluir lin infor­
me socioeconómico 
correspondiente al 
año 2000. La región 
ha crecido ima vez 
más por encima de 
la media nacional y 
por supuesto euro­
pea. Seguiremos 
pues, acortando 
distancias con Es­
paña y con Europa. 

A este ritmo 
Castilla-La Mancha 
puede tener pro­
blemas para per­
manecer én, 1̂ gru­
po de regiones ob­
jetivo uno en Euro­
pa, por la simple y 
sencilla razón de 
que estamos mu­
cho mejor que 
cuando España in­
gresó en Europa. 

Por sectores el 
año 2000 registró 
un crecimiento es­
pecialmente fuerte justo Zambrana, presidente del Consejo Económico y Social, 
en construcción (9,4 
%) manteniéndose los demás sec- sigan creciendo en el futuro a cos-
tores en la media de los crecimien- ta de la agricultura y la construc-
tos nacionales. 

La estructura 
productiva de Cas­
tilla-La Mancha tie­
ne un sector agro­
pecuario con un pe­
so muy superior a 
la media como, por 
lo demás, resulta 
lógico dada la ex-

cíon. 

Niiesíra economía, 
auncíue mejora 
mucho ensu 

capaádai 
exportadora, 

Desde el 
punto de vis­
ta social tam­
bién -puede 
considerarse 
positivo el 
año porque 
el empleo 
creció tam-

amplía capital sube 
el 60 % sobre el año 
anterior y en su 
gran mayoría lo ha­
ce, además, con 
cargo a recursos 
propios. Los divi­
dendos se incre­
mentan en un 120 
% y los costes fi­
nancieros bajan un 
30 %. Todos los in­
dicadores nos ofre­
cen un panorama 
de bonanza econó­
mica. 

Estos resultados 
alentadores no 
pueden hacernos 
olvidar la multitud 
de retos pendien­
tes. Los salarios 
son claramente me-
jorables aún cuan­
do los negociados 
éii tbftVehíbs''cre­
cieron el pasado 
año un 4,08%. Tam­
bién exigen un es­
fuerzo las aún vi­
gentes diferencias 
salariales entre 
hombre y mujer 

que se acercan al 30 %. 

Nuestra economía aunque me­
jora en su capacidad exportadora 

(en el 2000 un 
13%) tiene una 
propensión a ex­
portar' aún muy 
baja, no llega al 
10%, lo que indica 
falta de apertura y 
quizá mucha ato­
mización empre-

La estructura 
productíivadela 
región tiene un 

sector agropecuario 
con un peso muy 

tensión y baja po- todovía es nwy hoja bien por en- supeñor ala media s"i3i 
blación de nuestra 
región. También es netamente su­
perior a la media, el peso de la 
construcción, en tanto la industria 
con un 22,19 % de participaciónen 
el P.I.B. se sitúa justo en la media. 

El sector servicios en cambio 
tiene un peso inferior a la media 
nacional en la misma proporción 
que el agropecuario y la construc­
ción son superiores. Siendo difícil 
que la industria crezca parece ra­
zonable pensar que los servicios 

cima de la 
media y el paro disminuyó a pesar 
del fuerte crecimiento que experi­
mentó la población activa. 

Reflejo de todo ello es el au­
mento durante el año 2000 del nú­
mero de empresas en 1.300, pues 
aunque desaparecieron 2.000 se 
crearon 3.300, y con ello, el núme­
ro de empresas en nuestra región 
se acerca a las 100.000 (99.423 
exactamente). 

El porcentaje de empresas que 

Otro tanto puede 
decirse de nuestra tasa de activi­
dad, 48 %, que se mantiene tres 
puntos por debajo de la española, 
que a su vez es inferior al prome­
dio europeo. 

La región, pues, demuestra un 
buen dinamismo económico y la 
base es un clima en el que la cola­
boración y el diálogo social entre 
los agentes, son la nota más seña­
lada. Se hace mucho, pero queda 
un largo camino por andar. 
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Bolsa 

La tranquilidad relati­
va que se vive en Ar­
gentina ha tenido un 
efecto balsámico en la 
Bolsa española. El Ibex 
vuelve a tomar la de­
lantera. 

Dólar 
Las expectativas 
negativas sobre el 
crecimiento de Es­
tados Unidos han 
animado la cotiza­
ción del euro frente 
al dólar. 

Petróleo 
El aumento de la de­
manda de crudo en 
fechas veraniegas tan 
puntuales como la 
pasada semana han 
hecho subir sensible­
mente el precio. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 3 

SUBE El consenso entre las diferentes Admi­
nistraciones en las negociaciones de la 

fínanciación autonómica. Los responsables de Econo­
mía de la región están satisfechos tras haber logrado un 
montante de 450.000 millones de pesetas para CastiUa-
La Mancha, lo que se traduce en un reparto per cápita 
de 260.000 pesetas. 

u A J A ^^ asunción de costes que, en aras de la sa­
lud pública, tendrán que asumir los em­

presarios ganaderos de toda España, pagando parte del 
seguro de la retirada de cadáveres de vacas de sus explo­
taciones. La financiación total de costes de este tipo no 
estaría de más que las asumieran las Administraciones y 
no particulares por tratarse de un asunto de sanidad. 

LA IMAGEN DE LA SEMANA 

CECAM Y CCM HAN FIRMADO UN ACUERDO FINANCIERO EN BENEFICIO DE LAS PYMES. 
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N o M B R E s D JE A C T U A L I D A D 

MAiwn.C^ 
Presidente de Aprovac 

La-Asociacipn Nacional de Productores 
de Carne de Vacuno (Aprovac) cuyo ge­
rente en la región es Manuel Conde, se po­
drá beneficiar del convenio firmado con 
Caja Rural de Toledo por el que se facilita 
la contratación, en condiciones especiales, 
de un seguro para la recogida de reses. 

Consejera de Economía 

La consejera de Economía de Castilla-
La Mancha ha señalado que el nuevo 
modelo de financiación satisface en 
gran medida las peticiones realizadas 
desde esta Comimidad en materia de 
financiación autonómica, con un mon­
tante de 450.000 millones. 

AJ^DMODEL]^^ 
Pte. Consejo de Admon. de Solán de Cabras 

Los actuales propietarios de la firma con­
quense Balneario y Aguas Solán de Ca­
bras, cuyo presidente del Consejo de Ad­
ministración es Antonio del Pozo, están 
buscando socios para que entren en el ac-
cionariado pero de forma minoritaria. El 
objetivo es acometer nuevos proyectos. 

Información a los lectores | 
Para Ja publicación de originales en la sección de Cartas ai Director, • 
, pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 • 3°; o si lo preneren al I 

número de Fax 925 22 SO 18 o ai 
e-mail econonilayenipresa-clm@ticom.es | 

Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 
acompañados de la fotocopia del Documento Nacional de Identidad. 

EL DAT 

Castilla-La Manchtragistra dos 
suspensiones de pago en (nayo 
Castilla-La Mancha ha registrado dos suspensiones de 
pagos en el mes de mayo, según el Instituto Nacional 
de Estadística (INE). Estas suspensiones contabilizan 
en su activo L343 millones de pesetas y en sus pasivos 
819 millones. A nivel nacional otras cuatro comuiüda-
des registraron esta misma situación. Estas fueron An­
dalucía, con una suspensión, Castilla y León con otra, 
Cataluña con tres, Madrid cuatro y Murcia una sus 
pensión de pagos. Quiebras en sus empresas se regis­
traron en nueve comurtídades. 

ií] I T R E COMILLAS ! ! ! 

FÉLDc PEINADO: "Las em­

presas verán reducidas las 
ayudas recibidas del Plan de 
Competitividad entre un 10 y 
un 15%, respecto a la anterior 
Iniciativa Pyme". 
JUAN JOSÉ VILLORA GARCÍA, 

ADMINISTRADOR DE Los HA­

BICHUELAS: "Una de las princi­

pales preocupaciones de la em­
presa ha sido siempre reinvertir 
en mejoras buena parte de lo ob­
tenido para consolidar nuestra 
producción y presencia en los 
mercados", 

MIGUEL COLLADO SERRA­

NO, CONFECCIONES SAN M I ­

GUEL: "Cumplir con todos los 
compromisos, así como estar a 
la última en calidad y rapidez es 

la línea que se ha seguido en es­
ta empresa desde que se creó ha­
ce ahora 40 años". 

ANTONIO GARCÍA, PRESI­

DENTE DE LA DENOMINA­

CIÓN DE ORIGEN DEL AZA­

FRÁN DE LA MANCHA: "El 

azafrán manchego está recono­
cido en todos los ámbitos como 
el de mayor calidad del mun­
do". 

JOSÉ MARÍA FRESNEDA, 

SECRETARIO GENERAL DE ASA-

JA: "Pedimos que se renueve el 
compromiso de financiación 
por parte de las Administra­
ciones en el seguro de la EEB 
ya que el sector no puede asu­
mir el coste de una medida de 
salud pública". 

REVISTA DE PRENSA 
El buen gobierno Una posición 
de la Universidad decepcionante 

La Urüversidad española, en la 
que todavía perviven ciertos 
tics propios del Medievo -cuan­
do era una mera comunidad de 
docentes y discentes- es una de 
las instituciones que más se re­
sisten a modernizarse y adap­
tarse a las nuevas exigencias de 
calidad propias de la sociedad 
del conocimiento. El antepro­
yecto de Ley de Urüversidades, 
que aprobó el Gobierno va en 
buena dirección para superar 
algunos de sus males endémi­
cos que la legislación de 1983 
no pudo resolver 

Expansión 

El último informe de desarrollo 
humado de Naciones Unidas 
incluye por primera vez una 
clasificación de países en fun­
dón de su nivel tecnológico El 
denominado índice de adelan­
to tecnológico ordena un total 
de 72 Estados de acuerdo con 
variables como el número de 
patentes per cápita, el grado de 
difusión de Intemet, el nivel de 
exportación de tecnología, el 
número de teléfonos fijos y mó­
viles o la tasa de matriculadón 
en carreras universitarias como 
dendas. 

Qnco Días 
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LA COLUMNA 

LOS PROTAGONISTAS 
A u n A SÁNCHEZ 

Si interesa ser 
pobres, que se 

demuestre 

ACastilla-La Mancha le 
interesa continuar 
como objetivo núme­

ro uno, y para ello hay que 
demostrar los bajos niveles 
económicos que mantiene, 
sobre todo en sectores tan 
importantes sodalmente como 
la agricultura y la ganadería. Si 
a la Administración le interesa 
demostrar tales datos es por­
que algo de verdad tendrán. 
5ste razonamiento debería de 
servir para que atendiera con 
mayor sensibilidad las deman­
das de los, últimamente, ultra­
jados ganaderos y agricultores, 
que no levantan cabeza de una 
crisis a otra, primero las vacas 
locas, luego la peste porcina, 
después el benzopireno del 
aceite... En sus manos tienen 
resolver el panorama que se 
les queda a los vaqueros tras 
desaparecer ahora la recogida 
gratuita de los cadáveres de 
vacas en sus explotaciones. Ete 
todos es sabido que las granjas . 
de vacuno existentes ya han 
pasado una primera criba 
donde han desaparecido 
varios centenares de ellas en 
los últimos años en la región. 
Aunque las actuales explota­
ciones son más saneadas y 
competitivas no escapan a la 
nueva realidad de problemas, 
en parte ajenos, relacionados 
con la salud pública. Si ahora 
no se les ayuda a pasar este 
nuevo dnturón de calidad en 
aras del bienestar social y la 
salud' pública, volverán a 
cierrar más explotaciones, por 
falta de sensibilidad porque 
dinero en las Arcas públicas 
hay o no hicimos la declara­
ción dd IRPF hace unos meses. 

lAüMENTAEL 
IPAROSÓLOEN 

EL SECTOR DE LA 
(X)NSTRUCCÍÓN 
Baja el paro de forma gene­
ral en la región en el mes de 
julio excepto en la construc­
ción, sector donde aumenta 
ligeramente. La tasa de paro 
en Castilla-La Mancha ha 
disminuido en 1.555 perso­
nas en el mes de julio. La re­
ducción del número de de­
sempleados ha sido espe-' 
cialmente notable entre las 
mujeres, que han encontra­
do trabajo a un ritmo más 
de dos veces superior que 
los hombres, aunque entre 
éstos también ha bajado el 
paro. La estimación indica 
que de cada cien personas 
que encontraron empelo en 
julio, 65 eran mujeres. 

Farcama contará con un 
presupuesto de 109 mííUnies 
La artesanía de la región se dará a 
conocer a través de internet coin­
cidiendo con la XXI Edición de la 
Feria de Artesanía de Castilla-LA 
Mancha (Farcama) que se celebra­
rá en Toledo entre el 5 y el 14 de 
octubre. Por primera vez, una 
feria del sector artesano en nues­
tro país ofrecerá la posibilidad de 
una visita virtual a través de la 
red. Farcama 2001 cuenta con un 
presupuesto de 109 millones de 
pesetas con una subvención por 
parte d ela Consejería de Indus­
tria y Trabajo que asciende a 38 
millones. La Consejería de Indus­
tria y Trabajo, en colaboración con 
Fracaman, pondrá en marcha una 
página wreb que permitirá un 
recorrido on-line por todos y cada 
uno de los stands de la feria. Los 

visitantes, a través de la red, 
podrán conocer los detalles de 
cada oferta artesanal de la región 
y tendrán la posibilidad de com­
prar cualquiera de los productos 
expuestos en la feria, con lo que se 
favorecerán las posibilidades 
comerciales de los artesanos cas-
tellano-manchegos en todo el 
mundo. El Gobierno Regional 
apuesta por la combinación de la 
tradición con la modernidad que 
convivirán en eta nueva edición 
de la Feria de Artesanía de Casti­
lla-La Mancha! Una apuesta que 
incluye la presencia, en todas las 
provincias, de un autobús promo­
cional que recorrerá las capitales 
de la región con el objetivo de dar 
a conocer nuestra riqueza artesa-
nal. 

Crece la demanda del Centro 
Tecnológico de la Madera 

A finales de jurúo de 2001, los la­
boratorios del Centro Tecnológico 
de la Madera ya han atendido un 
volumen de solicitudes de servicio 
superior al 65% del total de las so­
licitudes recibidas durante todo el 
año 2000, referido este dato exclu­
sivamente a los servicios técnicos 
de los distintos laboratorios del 
CTM. Esta tórúca creciente hace 
prever que a finales del año 2001 
se hayan superado en más de un 
30% los servicios técnicos y de ca­
lidad prestados por este Centro a 
las empresas del Sector Madera y 
Mueble en el año 2000. El mayor 
incremento de la demanda duran­
te estos seis meses se ha produci­
do en el Laboratorio de Acústica, 
con un aumento del 337% respec­
to al pasado año. Le siguen el La­

boratorio de Calibración, con un 
71% de calibraciones más que en 
el año 2000, y el Laboratorio de 
Materias Primas, con un incre­
mento del 18,6%. En cuanto a la 
distribución de trabajos por labo­
ratorios, el análisis de materias' 
primas (maderas y tableros dé fL*-
bras, MDF y alistonados) han su­
puesto el 23,6% de los trabajos re­
alizados en los laboratorios del 
CTM. Los ensayos de puertas de 
madera (hojas, block y hueco de 
puerta) han supuesto el 22,1%, las 
calibraciones de distintos equipos 
industriales han superado el 19% 
de la actividad del CTM y en el 
área de acústica (aislamiento al 
ruido aéreo y mejora del ruido de 
impacto) se ha desarrollado un 
11,8% de la actividad. 

ALDIA 
La Rural de Cuenca aumenta 

sus créditos un 11,4% 

Caja Rural de Cuenca ha alcanzado en inversiones 
típicas (concesión créditos, préstamos...) 43.574 
millones de pesetas en el primer semestre del año 
2001. Esta cifra supone un 11,49% más que el pasa­
do ejercicio, donde sus inversiones fueron de 39.082 
millones de pesetas. Con esta cantidad. Caja Rural 
de Cuenca alcanza la cifra de inversión más baja de 
las principales Cajas Rurales de la región, Albacete, 
Toledo y Ciudad Real, que invirtieron en el mismo 
período 66.955, 142.556 y 71.070 nüUones de pese­
tas, respectivamente en el mismo período. 

La región reciclará este año 11 
tonújüdios de móviles obsoletos 

La campaña nacional de recogida y reciclaje de teléfonos 
móviles Tragamóvil ha llegado a las cinco provincias de 
Castilla-La Mancha, donde espera reciclar este año 77.000 
kilos de residuos generados por estos aparatos y sus 
accesorios en desuso a través de los siete contenedores 
instalados en centros de Airtel y establecimientos de El 
Corte Inglés de la Comurüdad. El proyecto ha sido desa­
rrollado por los fabricantes agrupados en la Asociación 
Multisectorial de Empresas de Electrónica y Comunica­
ciones (Asimelec), distribuidores como Payma y opera­
doras de telefonía entre los que destacan Amena y Airtel. 

Virgen de las Viñas ya ha 
vendido el 80% de su vino 

La Cooperativa Wgen de las Viñas, de Tomelloso 
(Ciudad Real) celebró el domingo 29 de julio su última 
asamblea de cooperativistas previa al irúcio de la reco­
lección de la cosecha 2001. En el orden del día se abor­
dó adenrás de la renovación de cargos, el desenvolvi-
nüento de la anterior campaña, récord para la empre­
sa de Tomelloso, de la que ya se ha vendido el 80% de 
los 140 millones de litros de vino elaborados por Vir­
gen de las \^ñas, con lo que se asegura la estabilidad 
respecto a otros eiños y la gcuiantíá de poder enlazar las 
ventas de la campaña 2000 con la 2001. 
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Castíüa'La 

F. J . LLANA NIETO 

C-LM 
Hace un año, el Gobierno 
central anunció su intención 
de liberalizar el mercado de 
Inspección Técnica de Vehí­
culos (ITV), fomentando la 
apertura de nuevos centros 
donde poder desarrollar 
esta actividad, que en su 
mayor parte es realizada por 
empresas privadas en régi­
men de concesión. Sin 
embargo, los resultados no 
parece que hayan sido los 
deseados en la comunidad 
autónoma de Castilla-La 
Mancha, donde no se ha 
abierto ninguna estación de 
este tipo y dos empresas pri­
vadas -la alemana TÜV 
Rheinland Ibérica y Atisae-
siguen controlando casi el 
60% de este negocio, com­
puesto por 17 estaciones 
fijas y diez 
u n i d a d e s 
móviles, éstas 
últimas para 
la- inspección 
de vehículo^ 
agrícolas. 

En el con­
junto del terri­
torio 'narional 
el.' tótal;- -de 
e s t a c i o n e s 
abiertas -según el Ministerio 
de Ciencia y Tecnología-
asciende a 263, siendo Casti­
lla-La Mancha la Mancha la 
sexta comunidad autónoma 
con un mayor número de 
éstas. 

La razón de que el mapa 
de estaciones de ITV no 
haya sufrido cambio algimo 
se debe a que este servicio es 
competencia de cada comu­
nidad autónoma, y en el 
caso de la castellano-man-
chega la concesión otorgada 
por la Consejería de Indus­
tria y Trabajo a las empresas 
tiene un periodo de vigencia 
de 12 años, renovable hasta 
un máximo de 99, es decir, 
las posibilidades de que la 
explotación cambie de titu­
lar son muy pequeñas. 

Esta aparente falta de 
competencia no es compar­
tida por los responsables de 
las empresas concesionarias, 
quienes consideran que el 
número de estaciones opera­
tivas en Castilla-La Mancha 
es más que suficiente para la 
demanda de usuarios que 
las utilizan. Así, por ejem-

Durante el pasado^^a^ 

El negocio de las ITV superó los 
3.000 millones de pesetas en 2000 
Las tarifas son las mismas para todas las provincias de Castíüa' 

La Mancha y están reguladas por la Consejería de Industria 

Mancha es la 
sexta comumdad 

autónoma con 
más estaciones 

de ITV 

pío, el gerente de la empresa 
r r v Castilla, S.A., en Cuen­
ca, Javier Orozco, no cree 
que deban aumentarse las 
concesiones, ya que los vehí­
culos se cambian ahora con 
más frecuencia que antes, 
debido sobre todo al buen 
momento económico que se 
vive. 

Sin embargo, el constante 
incremento del 
parque automo­
vilístico ha 
aujn^ntado el̂  
atractivo de este 
negocio,-que'en 
Castilla-La Man­
cha superó los 
3.000 millones 
de pesetas de 
f a c t u r a c i ó n 
durante el pasa­

do año, gracias a las 732.367 
inspecciones realizadas. Un 
16% de éstas -513.241- reci­
bieron un dictamen favora­
ble, mientras que 100.653 
fueron desfavorables, es 
decir, el vehículo estaba obli­
gado a volver a pasar ins-
f)ección una vez reparadas 
las deficiencias encontradas. 

Los vehículos con mayor 
porcentaje de rechazos en 
primera inspección fueron 
los destinados al transporte 
de mercancías de más de 

Las comunidades autónomas tienen transferidas las competencias sobre ITV. 

3.500 kilos, con 26.726 ins­
pecciones desfavorables, lo 
que representa el 23% de 
rechazo. En el lado contrario 
se situaron las motocicletas, 
ya que de las 4.759 examina­
das en primera inspección, 
tan sólo 324 no pasaron el 
control de la ITV a que fue 
ron sometidas. 

Nuevas tarifas 

La liberalización de este 
tipo de negocios parece 
todavía lejar\a en el tiempo, 
especialmente por el hecho 

de que las tarifas que apli­
can las entidades concesio­
narias por inspeccionar 
cada vehículo son las rriis-
mas en todas las provin­
cias, y son establecidas por 
la Consejería de Industria y 
Trabajo. Precisamente los 
nuevos precios a cobrar se 
actualizaron en el pasado 
mes de mayo y se publica­
ron en el Diario Oficial de 
Castilla-La Mancha del 15 de 
junio de 2001. 

En el caso de las inspec­
ciones periódicas -que son 

• las más habituales- las tari-

~Í;S;«Í 

Automovilistas c ITV discrepan sobre los efectos 
de las pruebas a los vehículos diesel 

En las úl t imas semanas se ha creado 
una gran polémica sobre las nuevas 
pruebas de emisión de gases a que se ' 
somete a los vehículos diesel, y que 
según denunc iaba Automovi l i s tas 
Europeos Asociados (AEA) pueden 
provocar averías cuya reparación en 
muchos casos supera las 200.000 
pesetas. Esta advertencia se apoya en 
que a este t ipo de vehículos se les 
obliga a realizar unas aceleraciones 
en vacío que' en ocasiones superan 
las tolerancias admi t idas por el 

fabricante. Evidentemente desde las 
ent idades encargadas de realizar los 
servicios de inspección técnica se 
niega rotundamente que se someta a 
los coches a más revoluciones de las 
prescriptivas. Así, por e jemplo, . el 
gerente de ITV Castilla, en Cuenca, 
afirma que las pruebas que se reali­
zan a los vehículos diesel no son tan 
severas, y que los controles de emi­
siones se hacen respetando las reco­
mendaciones que marcan los fabri­
cantes. 

fas para vehículos a motor 
de hasta tres ruedas y cua-
driciclos que podrán ser 
aplicadas por las entidades 
prestadoras de este servi­
cio público han quedado 
fijadas en 1.822 pesetas; 

3.398 pesetas para los vehí­
culos ligeros con MMA 
menor o igual a 3.500 kilos 
y 4.222 pesetas para aque­
llos que la superen; los 
tractores y máquinas auto­
motrices agrícolas tienen 
establecidos unos • precios 
de 2.798 pesetas por ins­
pección; mientras para los 
remolques y máquinas 
remolcadas agrícolas esta 
cuantía se reduce hasta las 

1.399 pesetas. 
Todas estas cantidades 

reguladas por el Gobierno 
autonómico son las que 
ingresan cada una de las 
empresas que presta este 
servicio por cada inspec­
ción que realiza en función 
del tipo de vehículo. A 
estas tarifas hay que aña­
dirlas otras 350 pesetas 
correspondientes a la tasa 
de tráfico y otras 70 pese­
tas, que es la tasa que 
recauda Industria. 

OPINIÓN 

EJ.U.'iN.Ji, NIETO 

¡,;Que me 
quede como 

estoy! 
En esta úl-
tmia Icgi'*-
latura L-I 
G o b i e r n o 
cenlral .su 
ha empo-
ñadi) en li­
beralizar aquelli)s Sfclurc^ 
qutí e-ataban todavía cyri;; 
trolados por cinti>;u»i.s em­
presas estatales.. Todos 
nos acoidainos, poi cn-in-
plo, de liis gasülinems, 
que siguen c;isi en la mis­
ma situación que jnleí, 
sólo que con el agraviiiitc 
de que en muchas ocasio­
nes se ponen de acueiJo 
para fijar pa'cios...aunque 
evidentemente no lo reco­
nozcan. También de la 
electricidad, ante la que 
e.stíimps expectanlvs para 
los próximos dño!i...En_ el 
CcTso de las ITV, ídem de 
ídem, porque re-sulta muv 
difícil liberalizar un sector 
en el que las empres<is tie­
nen las concesión de este 
servicio por amplios pe­
riodos de tiempo y, .sobre 
todo, porque los precios 
los fija cada comunidad 
autónoma. indudable­
mente esto último paitice 
necestirio, para evitar que 
pasar la inspeci'ión técni­
ca de vehículos se con­
vierta en un .suplicio para 
aquellos que estén ubica­
dos en regiones dontie los 
precios stin muy allo-^. Si 
ya exi.sten ahora estacio­
nes más Hexibles a la hora 
de pasar las revisiones, no 
quiero ni pensar qué ticu 
rriría con el libre mercado 
para atraer clii"nto5...|Vii-
gentita, virgencila, que 
me quede como estoy! 
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Infirma de Huetetó 

Confecciones S. Miguel, más 
de 500 clientes en España 

Las últimas inversiones se han realizado en la 
adquisición de máquinas de corte por informática 

ALICIA SÁNCHEZ 

Huete (Cuenca) 

Confecciones San Mi­
guel, una empresa dedi­
cada a la confección de 
vestuario laboral en 
Huete (Cuenca) desde 
hace más de 40 años, ha 
conseguido una posición 
consolidada en el merca­
do nacional de e.ste tipo 
de prendas, registrando 
un total de "500 clientes 
consolidados en nuestra 
cartera", matizaba el ge­
rente de la empresa, Mi­
guel Collado Serrano, 
quien representa ya la 
segunda generación de 
este taller. 

Las últimas inversio­
nes realizadas por la fir­
ma conquense se han 
centrado en la adquisi­
ción de nuevas máqui­
nas de corte por infor­
mática, que mejoran las 
tradicionales máquinas 
de coser en el propio cor­
te, lo que permite un ma­
yor aprovechamiento de 
la telas, pespuntes eléc­
tricos, etc. 

La producción anual 
de la empresa se cifra en 
40.000 prendas. La prin­
cipal prenda que diseñan 
y confeccionan son los 
pantalones de trabajo, 
realizando un total de 
12.000 al año, de media, 
seguido de los monos, 
con unos 10.000 anuales 
y seguido de las camisas 
de trabajo, cuyas ventas 
ascendieron el pasado 
ejercicio a 8.000. Otros 
artículos que Confeccio-

En la imagen varios ejemplos del vestuario laboral que confecciona la empresa. 

nes San Miguel diseña y 
confecciona en su taller 
de Huete son batas, tan­
to para la limpieza como 
para hospitales, teniendo 
cada una de ellas unas 
determinadas caracterís­
ticas, no sólo 
en sus colo­
res, impues­
tas por el 
mercado. 

" C u m p l i r 
con todos los 
c o m p r o m i ­
sos, así como 
estar a la últi­
ma en calidad 
y rapidez es 
la línea que se ha segui­
do en esta empresa des­
de que se creó hace aho­
ra 40 años", afirmaba 

Miguel Collado Serrano. 
En la actualidad el ta­

ller dispone de 10 má­
quinas de diferentes fun­
ciones (remachadoras, 
hojales...) además de una 
planchadora. Precisa­

mente la 
más mo­
derna fue 
a d q u i r i d a 
hace un 
mes, tras 
una inver­
sión de 1,9 
m i l l o n e s 
de pesetas. 
Los princi­
pales mer­

cados se encuentran en 
el territorio nacional, 
destacando las comuni­
dades de Murcia, Extre-

4^^ 
Síis prinápcdes 

mercados se 
hcalizctn en 

Murcia, 
Extremadura y 

Vcáenda 

madura y Valencia por 
su cercanía. 

La distribución de las 
prendas se hace a través 
de una agencia de pa­
quetería, aunque la em­
presa dispone de dos 
furgonetas para los tra­
yectos más cercanos. 

El éxito de esta em­
presa de segunda gene­
ración ha residido, según 
afirmaba Miguel Collado 
"en aumentar la calidad, 
según la ha ido deman­
dando el mercado, y 
competir con unos teji­
dos y una costura que 
nada tienen que ver con 
prendas más barata que 
están llegando a este 
mercado del mercado 
Oriental". • 

Guadhisla afianza su mercado de 
la impeirmeabilización en Madrid 

A.S. 
Guadalajara 

La empresa Guadhisla de 
Guadalajara continúa afian­
zando su mercado en Ma­
drid, tras consolidarse, con 
12 años de experiencia en 
Guadalajara, su mercado 
natural en la actividad que 
desarrolla en materia de 
impermeabilizaciones y re­
paraciones. 

En la actualidad cuenta 
con seis empleados, que se 
dedican a realizar cualquier 
hpo de impermeabiliza-
ción, bien sea te tipo acrílica 
o asfáltica. Sus principales 
clientes son agentes de la 
construcción, aunque la 
empresa está preparada 
técnicamente para asesorar 
y dar respuesta a todo tipo 
de revestimientos, bien se­

an fosas, piscinas, etc, pro­
blemas de residuos agríco­
las como el alperchín,etc. 

El departamento técnico 
de esta firma asesora y re­
suelve cualquier problema 
en esta materia, tanto en la 
fase de proyecto (precios, 
descompuestos, pliegos de 
condiciones...) como en la 
fase de ejecución de obras 
(aplicación de los produc­

tos). Las consultas se reali­
zan sin ningiín tipo de com­
promisos. 

Entre otros de los traba­
jos que realiza destaca la re­
habilitación del hormigón, 
el pavimento de hormigón 
y de resinas así como cual­
quier tipo de depósitos. La 
firma también dispone de 
tienda que sumirüstra pro­
ductos químicos. 

En la imagen los miembros implicados en la firma. 

Híspamer furma un 
contrato de renting 
con la Diputación 

El acuerdo será para dotar de nuevos 
vehículos a la institución conquense 

CÉSAR ARMUÑA 

El renting se 
ha suscrito por 

59mMones 
auncfue podría 
ascender a 66 
en un futuro 

Cuenca 

La empresa Hispamer y la 
Diputación Provincial de 
Cuenca han suscrito un 
contrato que permitirá re­
novar el parque móvil de la 
institución conquense me­
diante el sistema de renting, 
el el que está especializada 
esta firma inte­
grada en el 
Grupo Central 
Hispano, que 
estará vigente 
durante los 
próximos cua­
tro años, con 
un importe to­
tal de 59 millo­
nes de pesetas 
que probable­
mente se ampliarán a 65 o 
66 millones con la incorpo­
ración de nuevos vehículos. 

Hispamer es una firma 
que dedica su actividad a 
hacer contratos de renting, 
una modalidad mediante la 
que ofrece a empresas e ins­
tituciones el alquiler de ve­
hículos de su propiedad 
durante u n periodo de 
tiempo determinado a cam­
bio de una aportación eco­
nómica del contratante, en 
el que se hace cargo tam­
bién de coberturas como el 
mantenimiento de los vehí­
culos o la dotación de sus 
seguros. 

En este caso, el contrato 
se ha suscrito por un perio­
do de cuatro íiños al térmi­
no de los cuales se hará una 
evaluación de los vehículos 

y la Diputación Provincial 
podrá optar si le interesa a 
quedarse con ellos o en su 
caso a renovar el contrato 
con Hispamer para dispo­
ner de otros vehículos nue­
vos, lo que garantizará que 
la flota de vehículos de la 
institución conquense siem­
pre va a estar en un estado 

aceptable, desta­
ca el diputado 
responsable del 
Área de, Marino 
Martínez Guija­
rro. 

En este sentido, 
justifica la opor­
tunidad de la o-
peración realiza­
da con Hispa­
mer porque la 

Diputación de Cuenca tenía 
la flota de vehículos muy 
vieja, en unas condiciones 
muy precarias. Ante esta si­
tuación, el equipo de Go­
bierno de la Diputación de­
cidió convocar un concurso 
público para contratar me­
diante el sistema de renting 
la renovación de su parque 
móvil, al que se presenta­
ron un total de cuatro em­
presas. En todo caso, se tra­
tó de empresas especializa­
das porque para ofertar un 
servicio de renting es nece­
sario que las compañías es­
tén inscritas en un registro 
especial del Ministerio de 
Hacienda, lo que les permi­
te aspirar a este tipo de con­
tratos a los que otros tipos 
de entidades comerciales 
no pueden acceder. 
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La sensibilidad 
exportadora y el 

producto 

OPINIÓN 

ÁHAIMOHEIRA; 

Hablando 
con el ge­
rente del 
consorcio 
exportador 
Albatrade y 
de las exi­
gentes ho­
mologaciones que piden los 
países americanos me he 
acordado del problema que 
se le ha venido endma a los 
fabricantes de aceite de orujo 
con el benzopireno, y por ex­
tensión a los productores del 
aceite de oEva norma). Aun­
que afortunadamente ya hay 
una rmrma que regule la can­
tidad permitida de esta sus­
tancia en et aceite de orujo y 
se ha aclarado por activa y 
por pasiva que no es que 
produzca cáncer si no que 
contiene una sustancia que 
tomada en mucha cantidad 
puede producirlo, los pro­
ductores se siguen quejando 
del descuncíértb'creado al in-
móvilizaí de golp^'fes'p'M-
das de, aceite de prujq y crear 
una alarma it '̂ustíficada al 
relacionar directamente la te­
rrible enfermedad con d 
aceite. En España, el proble-
tna no es tan grande poique 
de sobra coiwcenros el aceite 
de oliva y el de orujo e %ual 
que nos hemos alarmado nos 
hemos tranquilizado des­
pués pero íuera no parece 
tan fácil explicar este deiqíro-
pásito. Esperemos que el ca­
mino gdnado";por ios e>^r-
tadoreí ddi'kíeit»''á¿ oBva 
qíie han vendido las excá&y 
das de un producto tan me­
diterráneo ciano éste íno se 
haya perdido del todo. 

E MPRESAS 
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En el presente â ^̂  

Albatrade S.L. confía en llegar 
a unas ventas de 650 millones 

A . l . MOREIRA 

Albacete 

Albatrade S.L. consiguió el 
año pasado unas ventas 
por valor de 535 millones 
de pesetas y para el pre­
sente confí-

ha lima de trabajo de esta sociedad limitada en este año y el 
próximo tiene una tendencia más americana que europea 

an 

Con Fridul han 
ampliado 

la gama de 
chocolates al 
incluirse los 
hornhones 

en lle­
gar a los 
650 millo­
nes, dadas 
las buenas 
perspec t i ­
vas que se 
han abierto 
este año 
con la 
entrada en 
este consorcio exportador 
de una nueva empresa. 

Albatrade S.L. está for­
mado por seis empresas de 
la provincia albaceteña que 
son: Polgri S.A.; Edelbio 
S.L.; Chocolates Amalia 
S.L.; Antonio Sotos S.L, 
Mantequerías Arias S.A. y 
Fridul S.L. que ha sido la 
última en entrar este año. 

El gerente de este con­
sorcio, Félix 
Pérez, asegura 
que la llegada 
de esta última 
fima ha contri­
buido a com­
pletar la gama 
que ofrecían de 
chocolates sin 
entrar en coli­
sión con los 
productos que elabora 
Chocolates Amalia, puesto 
que ésta empresa ofrece 
chocolate en tabletas y en 
polvo mientras que Fridul 
tiene especialidad en 

bombones y pralinés. Aun­
que en estos momentos la 

gama de Fri­
dul está 
actuando de 
l o c o m o t o r a 
del consorcio, 
el queso y las 
conservas son 
productos que 
también tiene 
muy buena 
aceptación en 
el exterior. 

En la actualidad, los 
mercados más represen-
tantivos de Albatrade S.L. 
son Francia, Bélgica, Ale­
mania, Suiza, Suecia, Reino 
Unido, Estados Unidos (se 
incluye Puerto Rico); Méji­
co, República Dominicana, 
Colombia y Venezuela. 
Además, también han rea- ' 
lizado una primera prueba 
de énvio de ' prodlTétos a 

Lamediade 

Todas las empresas integrantes de este consorcio son de Albacete 

Como se 
p u e d e 
c o m p r o ­
bar, ade­
más del 
m e r c a d o 
e u r o p e o , 
tienen un 
b u e n 
n ú m e r o 

de países americanos como 
destinatarios de sus pro­
ductos. En este sentido, el 
gerente de Albatrade S.L. 
explicaba que durante este 
año y el próximo la ten-

incremento de 
las ventas por 

empresa 
integritrvte es de 

un 30% 

dencia de la firma va a ser 
más ' ' h'ácia' e l ' mercado 
americano que al europeo. 

"Sobre esté' ^particular,'-
aseguraba que el mercado 
europeo está más saturado 
que el americano y por 
tanto hay más oportunida­
des en los países del otro 
lado del AtUántico. 

Aunque éstos mercados 
sulen ser proteccionistas y 
es necesario homologar los 
productos ( lo que contri­
buye a que algunas empre­
sas se echen para atrás) 
una vez que se realizan los 
trámites necesarios para 
esta homologación"el 
hueco de mercado es 
mucho más accesible". 

añadía. Otra cuestión que 
.también es digna de tener 
en cuenta a la hora de 
exportar es que lel ciudada­
no americano se suele pre­
ocupar menos por el precio 
que el europeo, explicaba 
Feliz Pérez. De forma que 
lo que buscan es algo que 
les guste y no les importa 
tanto lo que cuesta. 

Este año están tocando 
el mercado de Costa Rica y 
El Salvador y también han 
enviado conservas de pla­
tos preparados a Estados 
Unidos y Colombia. 

Aunque Albatrade S.L. 
ofrece cinco productos 
diferentes: quesos y mante­
quillas; conservas de pla­

tos preparados; repostería; 
chocolates, y azafrán, no se 
obíi'ga-al cliente a-comprar 
d e ' todos I los produetos. 
Ellos ofrecen una gama de 
todos los productos que se 
pueden comprar a través 
de Albatrade y,-lu?gó el 
cliente.es el queffeeíde'si le 
intersan varios o sólo uno. 

En el presente ejercicio 
están observando un creci­
miento medio en las ventas 
por cada una de las empre­
sas del 30%. En el caso del 
chocolate con la incorpora­
ción de la nueva gama de 
bombones pralinés y arte­
sano también se ha conse­
guido interesar a nuevos 
clientes. 

Ocho ofertas para el desarrollo de 
la Zona de Contacto en Toledo 

A.I.M. 
Toledo 

Ocho ofertas se han pre­
sentado al concurso públi­
co convocado por la Socie­
dad Estatal para la Promo­
ción y Equipamiento de 
Suelo (SEPES) para el 
desarrollo en Toledo del 
lugar conocido como Zona 
de Contacto , según confi-
maron a este semanario 
fuentes de esta sociedad. 

El plazo que ahora 

tiene el SEPES para adju­
dicar este concurso es de 
seis meses, aunque lo más 
seguro es que no se agote 
este período. 

La superficie que se va 
a enajenar es de 113.173 
metros cuadrados, permi­
tiéndose una edificabili-
dad de 40.000 metros cua­
drados. El uso de estos 
terrenos será comercial y 
de ocio y el tipo de lici­
tación sin incluir el IVA es 

de 1.500 millones de pese­
tas. 

Uno de los atractivos 
para la ciudad de este con­
curso es que en el mismo 
se prevé la construcción 
de un centro comercial, y 
no hay que olvidar que 
esta ciudad no cuenta con 
ninguna gran superficie. 

Los terrenos que ahora 
se han sometido a concur­
so público forman parte 
del "Proyecto Vertebra" 

que el Ayuntamiento de 
Toledo y el SEPES fijaron a 
través de un convenio el 
pasado mes de noviembre. 

En este proyecto se 
recoge la ir\stalación de un 
centro comercial, un par­
que público, un hotel y 
equipamientos deportivos 
en 226 hectáreas. 

La inversión prevista 
en total para el desarrollo 
urbanístico es de 2.030 
millones de pesetas. La Zona de Contacto de Toledo une dos barrios. 
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Por el momentô  n̂^ 

Solán de Cabras SJL 
busca socios minoiítarios 

A N A I . MOREIRA 

Cuenca 

Los actuales propietarios 
de la firma conquense Bal­
neario y Aguas Solán de 
Cabras S.A. están buscan­
do socios para que entren 
en el accionariado pero de 
forma minoritaria, según 
confirmó a este semanario 
el director de Marketing y 
consejero delegado de la 
empresa, Carlos del Pozo. 

Por el momento, no se 
se han planteado un plazo 
de tiempo para poder lle­
gar a un acuerdo en este 
sentido, si bien aseguró 
que dependerá de las con­
diciones en que se pueda 
llegar a un acuerdo. 

El objetivo de esta bús­
queda de nuevos socios es 
el de poder dotar a la 
empresa de recursos sufi­
cientes para acometer más 
rápidamente los nuevos 
proyectos que la fan^ilia 
del Pozo tiene previsto 
realizar en esta empresa. 

El director de marke­
ting explicaba que durante 
el tieníipo que Damm ha 
estado al frente de esta 
empresa, ellos han estado 
trabajando paralelamente 
y tienen diversos proyec­
tos nuevos para la firma, 
que no quieren desvelar 
todavía. 

En este sentido, Carlos 
del Pozo sólo manifestó 
que para ellos la actuación 
de Damm no ha sido posi­
tiva y por ello quieren 

El objetivo es dotarse de más recursos para 
acometer más rápidamente nuevos proyectos 

Balneario y Aguas Solán de Cabras S.A. desarrollará proyectos nuevos en el futuro. 

cambiar la estrategia que 
había marcado el grupo 
cervecero, que ha estado 
varios meses al frente de 
la empresa mientras se 
resolvía el contencioso 
que existía entre la famila 
del Pozo y los Sanz Galle­
go-

En este sentido, Carlos 
del Pozo aseguró que 
Solán de Cabras no tiene 
un producto standar sino 
que tiene sus propias 
características por lo que 
la estrategia a seguir por 
ellos será distinta a la mar­
cada por Damm. 

Aunque no adelantan 
qué nuevos proyectos en 

cpncreto tienen para la 
empresa, sí que precisó 
qué antes de que ' acabe 
este mes puede conocerse 
algún producto nuevo. 
Las cambios también se 
van a producir en el 
campo de líneas de pro­
ducción y de publicidad. 

Respecto a la relación 
que en la actualidad man­
tienen con Damm, el 
director comercial especi­
ficó que todavía quedan 
algunos temas pendientes 
con la cervecera que están 
en manos de abogados, 
aunque también mostró la 
disposición de la familia 
del Pozo " a que todo lle­

gue a buen puerto por 
buen camino", señalaba. 

Cómo se recordará, el 
pasado 5 de junio una sen­
tencia de la Audiencia Pro­
vincial de Cuenca anulaba 
la venta de las dos terceras 
partes de Balnearios y 
Aguas Solán de Cabras 

•S.A. por parte de la familia 
Sanz Gallego a la cervece­
ra Damm. Esta sentencia 
dio lugar a que el 25 de 
junio la farrüla Del Pozo 
pudiera comprar estas 
acciones por 16.000 millo­
nes de pesetas al tener 
derecho de adquisición 
preferente, según le reco­
nocieron los tribunales. 

Los Habichuelas 
S.L. invierte 64 

millones 
Esta empresa dJhaceteña ampliará en 
septiembre su actividad empresarial 

TERESA ROMERO 

Abengibre (Albacete) 

Los Habichuelas S.L. 
ampliará su negocio 
maderero ' al corte de 
material para embalaje a 
partir del próximo 1 de 
septiembre. Esta empresa 
familiar se dedica al 
comercio mayor de made­
ra y al corte de aglomera­
do desde 1990, pero ahora 
las necesidades de creci­
miento en capacidad de 
almacenaje 
y el afán 
por abar­
car nuevos 
á m b i t o s 
e m p r e s a ­
riales les 
ha llevado 
a invertir 
casi 64 
m i l l o n e s 
de pesetas 

La maderera facturó 
el pasado ejercicio 
553 millones de 

pesetas, dutMcando 
con creces las cifras 

de 1999 

en este nuevo proyecto, 
14 de ellos aportados por 
la Consejería de Indus­
tria. 

Con esta dotación. Los 
Habichuelas ha adquirido 
S.OOOm' de terrenos 
donde instalará dos naves 
que suman 2.600 m^ 
aumentará su maquinaria 
y creará 6 nuevos puestos 
de trabajo, que sumados a 
los 23 existentes entre 
empleados y administra­
dores, situarán la planti­
lla en 29 personas. 

La facturación de la 
empresa ha experimenta­
do un importante aumen­
to desde el año 1996, con 
un récord de crecimiento 
del 100% el pasado ejer­
cicio, en que se pasó de 
los 250 millones de 1999 a 
553 en 2000. Uno de los 
administradores de Los 
Habichuelas, Juan José 
Villora García, asegura 
que "una de las principa­
les preocupaciones de la 
empresa ha sido siempre 

r e i n v e r t i r 
en mejoras 
b u e n a 
parte de lo 
o b t e n i d o 
para con-
s o l i d a r 
n u e s t r a 
producción 
y presencia 
en merca­
dos". 

Esta maderera vende 
sus productos a la zona 
levantina, Castilla-La 
Mancha y Madrid, princi­
palmente. 

La materia prima la 
compran en su mayor 
parte (concretamente el 
90%) en el mercado exte­
rior en el caso de la made­
ra. En España adquieren 
el 10% restante d,e xrvade-
ra, sobre todo de Galicia, 
y la totalidad del aglome­
rado que utilizan en su 
aserradero. 

¡Ü j l^EI !P| |Sff jyM|I^^J|$ GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 

(Fábricas: C Reat Toledo, Albacete, Cuenca) 

*7eviago4. 
MoJuÜa^ua unJtana 
* OUai. PAUACOÍ. 

*^acUada¿. 

* SefmUiMai 

V^NGUARD 
PREFflBRICflDOS PflRfl COnSTRUCCIÓR V URBHniSmO 

Tfnos: 91.41147 97/91.5644037 
Fax:91.4117159 
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En estos mqme 

Enocenter comercializairá vino 
embotellado propio en dos años 

La mayor parte de las ventas se concentrarán en el mercado exterior, 
aunque también se aumentará la presencia en el territorio nacional 

La empresa 
tiene previsto 

incrementar en 
más de un 15% su 

rúvel de ventas 
en 2001 

F. J . LLANA NIETO 

Arcas del Villar (Cueiica) 

La empresa elaboradora y 
comercializadora de mostos 
y vinos, Enocenter, está tra­
mitando el registro de una 
marca comercial para entrar 
en el mercado del embote­
llado vinícola en un plazo 
aproxima­
do de dos 
años. Se­
gún explica 
el director 
comerc ia l 
de la com­
pañía, Sa­
muel Tre­
nado, los 
m e r c a d o s 
exter iores 
serán los principales lugares 
en los que se comercializa­
rán los crianzas y reservas, 
aui>qti^i.t;^fnbién se aumen-
tar4.}9j.,pjíi,sencia dentro del 
territorio nacional, ya que, 
en la actualidad las ventas 
se concentran fundamen­
talmente en la comunidad 
castellano-manchega. 

Enocenter es una socie­
dad limitada ubicada en el 
municipio conquense de Ar­
cas del Villar, donde dispo­
ne de unas instalaciones de 
cerca de mil metros cuadra­
dos. Precisamente en estos 
momentos está llevando a 
cabo ima ampliación del es­
pacio dedicado a encinas. 

Además de la bodega 
donde se almacenan las ba­
rricas de vino tinto que 
posteriormente vende a gra­
nel, esta empresa conquense 

dispone de una sala especia­
lizada en la que se organi­
zan catas y cursos de enolo­
gía. 

El vino que comercializa 
actualmente a granel se ob­

tiene a partir 
de uva cenci-
bel recogida 
en la zona de 
La Mancha, 
destinándose 
una pequeña 
parte de la 
p r o d u c c i ó n 
c o n s e g u i d a 
(aproximada­
mente el 10%) 

a mosto, que es vendido a 
otras empresas como mate­
ria prima. 

Samuel Trenado señala 
que a largo plazo esta cantir 
dad dedicada a mosto ya a 
ir disminuyendo, paulatina^, 
mente, hasta prácticamente 
desaparecer, "ya que -afir­
ma- el vino es lo que más 
valor añadido nos aporta y 
por lo que más estamos 
apostando". 

Enocenter también co­
mercializa leche y agua mi­
neral, productos de los que 
aprovecha el canal de distri­
bución para penetrar en el 
mercado nacional. 

El presente ejercicio está 
siendo bueno desde el pun­
to de vista de las ventas pa­
ra este empresa, que tiene 
previsto incrementar en más 
de un 15% la cantidad de vi-

Enocenter emplea uva cencibel para elaborar sus vinos. 

no comercializado, hasta al­
canzar lap^ ferca de^^S.pOQ. 
cajas. 

Enocenter no tiene pre­
visto por ahora adscribirse a 
ningún tipo de denomina­
ción de origen cuando co­

mercialice sus propios cal- • 

estos está fuera de toda du­
da", concluye Samuel Tre­
nado. 

En este capítulo juega un 
papel muy importante las 

inversiones^n, I+.D- que. f^a-
liza esta bodega conquense, 
que tiene una página web 
wurw.enocenter.es, con la que 
potenciará sus relaciones 
con los clientes, tanto del ex­
terior como del territorio na-

La empresa va a ir abandonando paulatinamente 
la parte dedicada a \a producción de mosto 

Enocenter se dedica a la elaboración y 
comercialización de mosto y vino, aun­
que es el último producto el que consti­
tuye el principal eje de su actividad, 
representando cerca del 90% del total de 
la producción obtenida. Samuel Trenado 
considera que el mosto se encuentra 
actualmente en una fase de decaimiento, 
de la que es muy difícil que se recupere. 

ya que "el fabricante no está preparado 
para este producto, empeñándose en 
intentar, comercializarlo en grandes for­
matos", afirma. Esta tendencia es el 
principal obstáculo para que el mosto se 
introduzca con más fuerza en el canal de 
hostelería, donde el director comercial 
de Enocenter cree que tendría más éxito 
las botellas de pequeña capacidad. 

Olivos 
Domínguez S.L. 

fínalizala 
piromoción de 

Jadraque 
REDACCIÓN 

Toledo 

La empresa alcarreña Oli­
vos Domínguez S.L. prevé 
finalizar en septiembre la 
promoción de cinco chalets 
construidos en el munici­
pio de Jadraque (Guadala-
jara). Esta promoción por 
el momento se verá com­
pletada con los cinco -cha/it 
lets adosados, de 200 
metros cuadrados cada 
uno de ellos, que ha ocupa­
do un total de 1.000 metros 
cuadrados de los 3.800 m^ 
que posee la promotora 
para este proyecto. Esta 
promoción ha llegado a 
dar trabajo a un total de 20 
personas, subcontratadas 
para realizar las distintas 
labores de albañilería, elec-
tricjd?|d¡, j(f^i^Tf\ejia, etC',.. . 

Como, próxjinis»,¡E>}§^§j 
de expansión esta jcweíy, 
empresa familiar, integra­
da por cuatro socios, prevé 
iniciar una segunda pro­
moción de viviendas en 
Guadalajara capital 

"donde seguro que el mer­
cado absorbe con mayor 
facilidad la oferta de 
viviendas que en zonas 
rurales", afirmaba a Econo­
mía y Empresas de Castilla-
La Mancha una de las socias 
de Olivos Domínguez, 
Sara Domínguez. 

"Sobre este proyecto 
aún no podemos ofrecer 
más información por estar 
a expensas de licencias, etc 
-continuaba Sara Domín­
guez- y en un sector como 
este es preferible ser 
cauto". 

REDACCIÓN 

Toledo 

El Boletín Oficial del Esta­
do, del pasado martes, 
publicó la licitación de la 
Asistencia Técnica para la 
redacción del estudio 
informativo de la autovía 
entre Alcázar de San Juan 
y la carretera N-IV, El pre­
supuesto con el que cuen­
ta es de 65,934,806 pesetas. 

La inversión inicial es 
de 7,500 millones de pese­
tas. El plazo de los trabajos 
será de 14 meses, de los 
cuales seis se destinarán a 
la redacción del estudio. El 
objetivo de Fomento es 

El Ministerio de Fomento licita el estudio 
de la autom entre Alcázar y la N-IV 
También soie a concurso el contrato de consultoría y 

asistencia para la autovía A-40 de Castilla'La Mancha 

estudiar la conexión de 
Alcázar de San Juan y la 
N-IV, por tratarse del cen­
tro neurálgico y la clave 
socioeconómica de la 
comarca. 

Desde 1854 es el princi­
pal nudo de vías férreas 
creado al sur. Además, se 
busca la mejora de la segu­

ridad vial, por lo que su 
estudio contemplará la 
posibilidad de que esta 
conexión se realice con 
autovía. La longitud del 
tramo es de 19 kilómetros, 
y mejorará la conexión de 
Alcázar con la N-IV. En el 
mismo BOE, de 31 de julio. 
Fomento también publica 

la licitación del contrato de 
Cor\sultoría y Asistencia 
para la redacción del pro­
yecto de "construcción de 
la autovía A-40 de Casti­
lla-La Mancha. Ésta 
supondrá la unión de la 
autovía de Extremadura, 
en Maqueda, con la de 
Levante y Cuenca- El 

tramo de Ocaña-Tarancón 
y, en éste, un subtramo 
Noblejas-Villarrubia de 
Santiago, en la provincia 
de Toledo", según una 
nota de prensa de la Dele­
gación del Gobierno. 

El presupuesto con el 
que cuenta es de 165 millo­
nes de pesetas y el plazo 

para su redacción es de 12 
meses. 

El presupuesto aproxi­
mado de ejecución de las 
obras ascenderá a 4.557 
millones de pesetas. El 
tramo de la autovía de 
Castilla-La Mancha entre 
Ocaña y Tarancón, alrede­
dor de 50 kilómetros, está 
dividido en cuatro subtra-
mos de los cules el segun­
do de ellos es el de Noble­
jas-Villarrubia de 11 kiló­
metros. 

Este tramo de autovía 
discurre paralelo a la N-
400 por el norte de esta 
carretera. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

Guadamur 

Con unas inversiones 
medias anuales de 100 
millones de pesetas en los 
últimos dos años. Lácteas 
Toledo de Guadamur se ha 
convertido en una de las 
empresas queseras indus­
triales de mayor capacidad 
de la provincia de Toledo, 
con una producción media 
de 3 millones de kilos de 
queso. 

La facturación de la 
empresa ha ascendido en 
el pasado ejercicio a los 
2.000 millo­
nes de pese­
tas lo que ha 
supuesto un 
incremento 
de un 6% res­
pecto a 1999. 
Manuel Fer­
nández, uno 
de los res­
ponsables- de 
Lácteas Tole­
do, señalaba a Economía y 
Empresas de Castilla-La 
Mancha que para el presen' 
te éjehrició se 'prevé conti­
nuar con un crecimiento 
similar al experimentado 
en años anteriores, tam­
bién del 6%. 

El crecimiento en el 

Laempresa de G especial de oveja" 

Lácteas Toledo facturará este 
año 2000 millones, un 6% más 

El ritmo de 

ritmo de inversiones tam­
bién continúa como en 
años anteriores, previendo 
para el presente una inver­
sión de 100 millones de 
pesetas que se materializa­
rán en una línea especial 
de producción "que per-

m i t i r á 
sacar al 
m e r c a d o 
un queso 
especial de 
oveja". Sin 
más deta­
lles sobre el 
nuevo pro-
d u c t o , 
M a n u e l 
Fernández 

no adelantaba más sobre lo 
que será casi con toda pro­
babilidad un "producto 
novedoso" que dará que 
hablar en los próximos 
meses en el sector de los 
elaborados lácteos. 

Respectó'a'los "püóblé-" 
mas del sector, Fernández 

crecimiento va 
acompañado con 
unas inversiones 
anuales de 100 

mülones 

Las inversiones en 2001 se 
pesetas para la nueva línea 

estiman en 100 millones de 
de producción que necesitan 

señalaba que uno de los 
más importantes en la 
actualidad es la escasez de 
leche de vaca, lo que está 
provocando importantes 
subidas en la materia 
prima de entre un 10 y un 
15%, "una subida que no 
se ha podido repercutir en 
su totalidad a la pieza de 
queso". El precio de la 
leche de oveja se mantiene, 
aunque repercute menos 
en los quesos ya que su 
utilización es inferior, de 
hecho, cerca de un 90% son 
quesos de mezcla, y el 
resto puro de oveja. 

Esta empresa de Gua­
damur, constituida en 
1978, lleva certificada con 
la ISO 9000 de calidad 
desde 1996, siendo una de 
las'primeras del sector en 
Castilla-La Macha: ^ Este 

Es una de las queserías más industrializadas de Toledo. 

certificado les ha permiti­
do mejorar los sistemas de 
control de puntos críticos a 
la empresa, garantizando 
que los productos que aiquí 
se realizan, desde lá'recep^ 

ción de la materia prima 
hasta su puesta en el mer­
cado, alcanzan un alto 
gradó de calidad. 

Sus productos se dlstri-
buyen'pbr tódá'ía'geogra­

fía española a través de sus 
propios camiones y de 
otros servicios contrata­
dos. Pero no sólo se limita 
al mercado nacional, ya 
que encuentra en países 
como Francia y Alemania 
sus mejores mercados. No 
obstante, las exportaciones 
hasta el momento constitu­
yen tan sólo entre un 5 y 
un 10% de su producción 
total. 

Lácteas Toledo cuenta 
en plantilla con un total de 
25 empleados que atien­
den a los diferentes proce­
sos por los que pasa la ela­
boración del queso. Entre 
las marcas que la empresa 
comercializa destaca "El 
Castillo de Guadamut^';' 
"Flor de Guadamur"," 
"Puente Cesta' y "Flor de 
mi pueblo . 

PLAZA DE 
TOROS DE 
CUENCA 

EMPRESA MAXITORO, S.L 
LUGAR: Ofkínas Plaza de Toros (Patio de Cuadrillas) 
HORARIO: De 10,30 a 14,00 y de 17,30 a 20,30 
Los días 5 ,12 y 15 de agosto sólo de 10,30 a 14,00 (El día 2] 
de ¡ulio cerrado). 
RENOVACIÓN DE ABONOS: Del día 23 de ¡ulio al 5 de agosto. 
NUEVOS ABONADOS: Del día 6 al 15 de agosto. 
VENTA ENTRADAS: Del 13 al 21 de agosto de 10,30 a 18,30. 
En las Taquillas de lo Plaza de Toros (Puerta principal). Sólo se 
venderán para el festejo del día. 
RESERVAS: TeK.: 969 236 984 Hasta el día 15 de agosto. (Horar 
de oficina). 

FERIA DE SAN JULIÁN 2001 

LOS DÍAS 18,19,20 Y 21 
DE AGOSTO • 6,301ARDE 
«ENOliHESACOIITECIHiElIlTWiM 

• 3 CORRIDAS DE TOROS • 
r« • I CORRIDA DE REJONES • 

m CORRIDA 
DE TOROS 

6?MÍL«KD. DIEGO PUERTA 
ESPADAS 

ENRIQUE PONCE 
RIVERA ORDOÑEZ 
.MORANTEESPUEBLA^ 
^ »ceiiip»aados <« lu i n i idr l im de picadora» y bMiawlllcn» ^ 

CORRIDA' 
DE TOROS 

O dcb«rt<Jta<l>piud»i]dctS/VDI/\ H N O S * 

ESPADAS 

losé Miguel Arroyo ( ( J O S E L I T O } } 

MIGUEL ABELLAN 
Julián L6p» « E L J U l l » 

kaeompaíadoj de tm cuadrlllu de pkadoreVr bandarillerai 

c 
^ 

DOMINGO CORRIDA 
!J DE REJONES 

6 1 K « ™Ĵ? «C ASTILBLANCO» 
REJONEADORES 

JOAO PABLO 

SALGUEIRO-HERMOSO DE HENDOZA 
MARTIN FRANCISCO 

GONZALEZ-í>ORRAS • BENITO 
ANDY SERGIO 

^ CARTAGENA - GAUN 
^ acompasado» de siu cuadrillas da auxllladoreí 

CORRIDA 
DE TOROS 

D. FERNANDO PEÑA 
ESPADAS 

BRAVOSTOROS 
(te U girsdería de 

JESULIN DE UBRIQUE 
Manuel Díaz ((EL CORDOBÉS» 

. José Pacheco ((ELCALÍFA» 
^ «ompaftadot de m cuadrillas de pk>dorcs y bindertllereí 

ABONOS 
HASTA UN iS% o DESCUENTO X Se obsequiará a cada abonado con un 

pañuelo y 3.000 pts. de descuento para la 
adquisición de un pack MOVISTAR ACTIVA. 
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Aunque parte de lâ ^ 

San Bernabé Apóstol invieile 
300 millones en su nueva bodega 

La cooperativa vinícola produce más de 10*000 toneladas de uva, 
la mayor parte airen aunque se plantean aumentar la cencíbel 

A.i. MOREIRA/ REDACCIÓN 

Arenas de S. Juan (C. Real) 

La Cooperativa vinícola 
"San Bernabé Apóstol" ha 
inaugurado recientemente 
sus nuevas instalaciones 
en Arenas 
de San Juan, 
en Ciudad 
Real, donde 
se asienta 
desde el año 
1957. 

La inve-
resión reali­
zada ha sido 
cercana a los 
290 millones 
de pesetas, según explica­
ba el administrativo de 
esta cooperativa, Diego 
Ubeda, que también seña­
laba que están nuevas ins­
talaciones han supuesto 
casi realizar una bodega 
nueva y se han llevado a 
cabo en tres meses. Por 
tanto, serán utilizadas por 
primera ver en la campa­
ña que comienza en sep­
tiembre. 

Entre la maquinaria 
que se ha comprado con 
esta inversión destacan 
dos prensas neumáticas, 
diez autovaciantes y 
depósitos de camisa para 
fermentación. 

La mayor parte de su 
producción de uva es 
airen y un pequeño por­
centaje • eá cencibel. Su 
producción anual supera 
las 10.000 toneladas, de 
las que el tinto representa 
tan sólo entre 300.000 

Su marca 
embotellada es 

el Vega Quijuela 
pero sóh sacan 
unas 15.000 
botellas al año 

kilos y 400.000. No obs­
tante, Diego Ubeda seña­

laba que se 
han acogido 
al plan de 
reestructura­
ción del 
viñedo y 
d e d i c a r á n 
300 hectáre­
as a la uva 
c e n c i b e l 
tempranillo. 
El objetivo 

es ir incrementando la 
producción de uva cenci­
bel e ir reduciendo la 
airen, aumentando la cali­
dad de los caldos. 

Sus clientes se reparten 
por toda España y de 
momento no exportan, 
aunque dependiendo de 
como vayan hmcionando 
las nuevas instalaciones 
es posible que a más largo 
plazo se lo lleguen a plan­
tear. 

Su producción es casi 
en su totalidad a granel, 
aunque cuentan con una 
marca propia, el Vega 
Guijuela, y anualmente 
vienen a producir unas 
15.000 botellas. 

Precisamente la com­
pra de una embotelladora 
es una de las cuestiones 
que tienen pendientes y 
posiblemente acometan 
en una nueva fase. Hasta 
ahora han utilizado una 

Los SOCIOS de la cooperativa se han acogido al plan de reestructuración del viñedo. 

embotelladora de Mota 
del Cuervo. 

Su facturación anual 
está en torno a los 480 
millones de pesetas, aun­
que depende de la situa­
ción de la campaña, por lo 
en ocasiones se puede lle­
gar a superar los 500 
millones y otras veces no 
llegan a los 470. 

Respecto a las perspec­
tivas para la campaña que 
empieza en septiembre, 
todavía no se sabe como 
resultará aunque es posi­
ble que sea menor. 

A la inauguración de 
las nuevas instalaciones 
acudió el consejero de 

Agricultura y Medio 
Ambiente, Alejandro 
Alonso, y según unta nota 
de la Junta de Comunida­
des en los últimos años 
esta cooperativa ha reali­
zando unas importantes 
inversiones para moderni­
zar y mejorar sus instala­
ciones y procesos produc­
tivos con el fin de mejorar 
la calidad final de sus 
vinos. 

Desde el año 98 hasta 
ahora los socios de esta 
cooperativa, que son 386, 
han realizado una inver­
sión superior a los 343 
millones de pesetas para 
lo que han recibido unas 

ayudas de la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente por casi 111 
millones de pesetas. 

Entre las actuaciones 
realizadas con la última 
inversión acometida se 
encuentra la construcción 
de una nave de 500 metros 
cuadrados, acondiciona­
miento del patio, sala de 
juntas, despacho de vinos, 
almacén y laboratorio. En 
cuanto a las instalaciones 
y equipos se han adquiri­
do tolvas de recepción, 
estrujadoras despalillado-
ras y depósitos con capa­
cidad para 36.460 hectóli-
tos de vino. 

Teógenes Ruiz 
obtíene el 

ceitifícado de 
acuerdo con la 

ISO 9002 
REDACCIÓN 

Cuenca 

La empresa conquense 
Teógenes Ruiz S.L. ha 
obtenido ya el certificado 
de registro de empresa y 
el derecho de uso de la 
marcha AENOR, de 
acuerdo con la norme 
UNE-EN ISO 9002:1994, 
según han confirmado 
fuentes de la empresa. 

La notificación de esta 
concesión ha tenido 
lugar el pasado 30 de 
julio a través de una misi­
va enviada al director 
general de Teógenes Ruiz 
S.L., Rafael Ruiz, por 
parte del director de Cer­
tificación de Sistemas de 
Calidad, Seguridad y 
Medio Ambiente de 
AENOR, Tomás Orbea 
Celaya. 

Como ya informó este 
semanario el pasado 20 
de julio, esta firma insta­
lada en Tarancón y dedi-
cadada a la distribución 
comercial había recibido 
la visita de los auditores 
de AENOR para certifi­
car que cumph'an todas 
las condiciones estableci­
das en la norma ISO 9002 
en todo su proceso que 
va desde el fabricante al 
cliente. 

En los próximos días, 
la empresa recibirá el cer­
tificado de registro de 
empresa e IQnet y toda la 
documentación necesaria 
para la reproducción del 
logotipo ER e IQnet. 

J.V\ 

A.I.M. 
Guadalajara 

La mala cosecha del cereal 
este año, que ha produci­
do un aumento de precios 
importante, es un dato 
muy negativo para las 
empresas que se encargan 
de la comercialización de 
cebada para cerveza o 
trigo panificado como es 
el caso de la firma guada-
lajareña Semillas y Cerea­
les Baldominos. 

De esta forma, para el 
presente año tienen pre­
visto comercializar unos 
20 millones de kilos cuan­
do en un año normal son 

Semillas y Cereales Baldominos ha 
comprado dos máquinas calibradoras 

Dada la escasez de la cosecha del cereal, la empresa espera 
comercializar este año unos 20 millones de kilos 

unos 70 millones de Kilos, 
explicaba el gerente de 
esta empresa José Luis 
Baldominos que junto con 
su hermano Zacarías se 
hace cargo de esta empre­
sa familiar que lleva dada 
de alta con este nombre 
unos 16 años. 

A pesar de la mala cam­

paña en el mes de abril 
han ejecutado una inver­
sión de unos 30 millones 
de pesetas para instalar 
dos máquinas calibra­
doras en el almacén. Las 
máquinas llegarán a 
mediados de agosto y 
podrían instalarse en sep­
tiembre, pero según señala 

el gerente a la vista de la 
situación del .cereal en la 
presente campaña, no ha 
sido un buen momento 
para hacer esta compra. 
En este sentido, añade que 
dada la situación actual 
están esperando a ver lo 
que sucede el mes que 
viene para conocer los 

precios de las importacio­
nes de cebada y trigo y 
poder obrar en consecuen­
cia, ya que no se descarta 
incluso cerrar los almace­
nes, pues se está almace­
nando con sobrecargo, 
aseguraba Baldominos. 

Por las noticias que se 
tienen, en Francia la cam­

paña ha sido floja al igual 
que en Turquía y se está 
esperando a ver como será 
en el norte francés e Ingla­
terra. 

Semillas y Cereales Bal­
dominos compra el cereal 
en la provincia de Guada­
lajara y Cuenca, aunque 
este año la impresión que 
se tiene es que en la zona 
conquense tiene una 
mayor calidad que en la 
guadalajareña. En cuanto 
a los clientes, la empresa 
vende a la cervecera Cruz-
campo la cebada para ela­
borar esta bebida de la 
conocida firma. 
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MPRESAS-E 
1̂  producción de tod̂ ^ 

Esgobel alcanza una capacidad 
de 100.000 m̂  de embalaje/día 

IM firma alcarreña trabaja en todo el territorio nacional 
encontrándose entre sus clientes compañías internacionales 
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ALICIA SÁNCHEZ 

Sus modernas 
instcdaciones 

cuentan con 2»600 
metros cuadrados 
construidos en un 
terreno de 10.000 

Guadalajara 

La empresa alcarreña 
estucherías Gobeleteras 
(Esgobel) de Villanueva 
de la Torre, una empresa 
dedicada a la fabricación 
de estu-
c h e r í a , 
embalajes 
y displays, 
ha experi­
m e n t a d o 
un impor-
t a n t e 
incremen­
to en su 

f a c t u r a -
ción, moti­
vado por el número de 
artículos nuevos que ha 
puesto en el mercado. 

Su volumen de nego­
cio, ha crecido por encima 
del 20%, un incremento 
que se ha mantenido 
durante los dos últimos 
años superando los 300 
millones facturados. 

La capacidad de pro­
ducción diaria sobrepasa 
los l'ÓO.OOO metros cua-
draíÓá''de"proüÜcto ter­
minado. Estas cifras per­
miten absorber puntas de 
trabajo imprevistas, y 
satisfacer siempre en un 
plazo mínimo de tiempo 
determinadas demandas 
de producción, por urgen­
te que sean, dando servi­
cio de toda la fase de pro­
ducción del producto, 
desde la impresión hasta 
el pegado. 

Todos. ..los estuches. 

embalajes y displays que 
fabrica los realiza con alta 
calidad de impresión en 
distintas modalidades, 

bien en off­
set, flexogra-
fía, barniza­
do en UVI y 
p las t i f i cado 
en sus dife­
rentes tipo 
para un 

mejor acaba­
do, etc. 
La sociedad 
está regida 

por un Consejo de Admi­
nistración que propone 
las actuaciones de inver­
sión y las medidas nece­
sarias para una constante 
adecuación técnica y de 
expansión de la empresa. 

Una de las últimas, 
inversiones se han mate­
rializado en la ampliación 
de la nave y los terrenos 
que tiene en Villanueva 
de la Torre (Guadalajara), 
donde se han construido 
1.250 metros cuadrados 
más que se han unido a 
los 1.250 que ya tenía edi­
ficados. Villanueva de la 
Torre está situada a tan 
sólo tres kilómetros de 
Azuqueca de Henares, 
núcleo urbano que está 
conociendo una gran 
expansión industrial den­
tro del deiiominado 
Corredor del Henares, y 
cuyos crecimientos 

En la imagen parte de las instalaciones y productos déla firma. 

empresariales repercuten 
en localidades próximas 
como Villanueva de la 
Torre. 

La factoría ocupa en la 
actualidad 2.600 metros 
cuadrados sobre un solar, 
de 10.000 metros cuadra; 
dos, que proporciona un 
amplio margen para 
futuras expansiones, 
según demandas del mer­
cado. 

Durante el último trie­
nio se ha llevado a cabo 
un ambicioso proyecto de 
modernización de todo su 
parque de maquinarias. 

En la actualidad cuenta, 
según el gerente de la 
empresa, Ángel García, 
con un ploter manual de 
1.350x1.700, fotomecáni­
ca, máquinas offset de 
hasta 160x110, impresora 
flexo 4 colores 160x110, 
máquinas pegadoras y 
máquinas de hasta 140 de 
ancho. 

Esgobel también ha lle­
vado a cabo recientemen­
te inversiones en el cuida­
do del medio ambiente. 
Por el tipo de productos 
químicos que utiliza para 
la impresión ha sido nece­

sario poner en marcha un 
plan de control desde su 
recepción hasta el desuso 
de los mismos. 

"Los productos que 
elaboramos están someti­
dos a estrechos controles 
de calidad, así lo avala la 
satisfacción de nuestra 
fiel cartera de clientes, 
entre los qué se encuen­
tran compañías de presti­
gio internacional", seña­
laba el gerente de la Esgo­
bel. 

La empresa pertenece 
al sector de artes gráficas 
desde el año 1991. 

Fomento licita 
las obms de la 

variante de 
Sonseca por 

1.993 millones 
REDACCIÓN 

Toledo 

El BOE ha publicado la lici­
tación de las obras de la 
variantes de Sonseca, CN-
401 de Madrid a Ciudad 
Real por Toledo, p.k. 90,5 al 
99,6 en el tramo Ajofrín-
Soseca, en la provincia de 
Toledo. El presupuesto es 
de 1.993 millones de pese­
tas y el plazo máximo de 
ejecución de 24 meses. 

El tramo de la obra está 
situado a 25 kilómetros al 
sur de Toledo en la CN-
401. El trazado de la 
variante discurre al este de 
las poblaciones de Ajofrín 
y Sonseca, con una longi­
tud total aproximada de 9 
km. El proyecto incluye la 
adecuación de la Variante 
de Ajofrín al nuevo traza­
do de la Variante de Sonse­
ca. 

Se trata de una carretera 
convencional con calzada 
única compuesta de 2 
carriles, con una anchura 
de 3,5 m. cada uno y 2 arce­
nes de 1,5 metros, con limi­
tación total de accesos a las 
propiedades colindantes. 

Para accesibilidad a las 
poblaciones citadas, el 
tramo dispondrá de tres 
enlaces. El primero Ajofrín 
Pk. O + 640. Se trata del 
enlace situado al inicio d 
ela variante, del, jadp, .hap|a. ̂ ,j^ 
Toledo junto al polideporr , r. 
tivo. El segundo será el 
semienlace de Ajofrín Pk.2 
+340, situado junto al 
camino de Orgaz. En tercer 
lugar será el de Sonseca Pk. 
5 + 490. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Asociación de Indus­
trias del Calzado y Afi­
nes (AIDECA) firmará 
próximamente un conve­
nio de colaboración con 
la Asociación de Minus-
válidos de Albacete 
(AMIAB) para dotar de 
formación profesional a 
un grupo de trabajadores 
discapaci tados que se 
formarán en este sector 
para poster iormente 
crear un taller de empleo 
que les permita incorpo­
rarse al m u n d o laboral. 

El curso que comen-

Aideca y Amiab colaboran 
para integrar discapacitados 

La Asociación de Industriales del Ccdzado y Afines 
impartirá un curso de 600 horas para formar a 15 personas 

zar- a impartirse a princi­
pios de curso, en el mes 
de septiembre, constará 
de 600 horas y formará a 
15 personas que poste­
riormente serán suscepti­
bles de ser contratadas. 

En el convenio colabo­
ra también Fundosa 
(Fundación Social de la 

Organización Nacional 
de Ciegos de España) 
quien destacó que su 
objetivo es lograr la inte­
gración de personas con 
minusvalías en el mundo 
del trabajo. Fundosa será 
le encargada de seleccio­
nar a estas personas que 
serán la punta de lanza 

de otros proyectos. El 
presidente de AMIAB, 
Emilio Sáez, recordó que 
la asociación cuenta con 
249 socios y entre sus 
objetivos figura la recu­
peración de los minusvá-
lidos a través del deporte 
y la integración laboral. 

La Asociación cuenta 

con un centro especial de 
empleo que ofrece traba­
jo a 41 personas en dife­
rentes sectores, como la 
l impieza, publ ic idad, 
pintura y manufactura­
dos. 

La Asociación de 
Industr ias del Calzado 
por su parte, se compro­

mete en este convenio a 
dotar de monitores, plan 
de trabajo, temario e ins­
talaciones a los beneficia­
rios del mismo. 

La responsable de la 
Asociación de Industrias 
del Calzado, Emilia 
Millán recordó que este 
acuerdo cumple dos 
fines, por un lado ayudar 
y colaborar con este tipo 
de asociaciones y por 
otro dar una salida a los 
problemas que existen en 
Almansa en el sector 
manufacturero, que 

cuenta con déficit de 
operarios. 
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Esta nueva cqnstm 

Bodegas Nairanjo construirá una 
nave de 400 m̂  para 750 barricas 

MARÍA RUBIO DE ROA 

Ciudad Real 

Bodegas Naranjo, de Ciu­
dad Real, va a invertir 35 
millones de pesetas en la 
construcción de una nave 
de 400 metros cuadrados, 
con capacidad para 750 
barricas en su bodega de 
Carrión de 
Ca l a t r ava . 
La deman­
da de vinos 
de crianza 
ha empuja­
do a los res-
p o n s a b l e s 
para cons­
truir . una 
nueva nave 
de barricas 
de crianza. 

Una de las últimas novedades de la empresa es la 
sustitución de la botella de un litro por la de tres cuartos 

Este es una 
más de las inversiones que 
hace esta empresa ciuda-
dréaleña. Comd^ reconoció 
idigeíántei^Ramón Muñoz 
de JaCuerva/ -"en Bodegas 
N a r a n j o 
h a c e m o s 
inve r s iones 
sin pausa, 
p e q u e ñ a s 
pero cons­
tantes". 

En los 
ú l t i m o s 
meses, los 
propietarios 
han aumen-
ta^q las, írigorías hasta 

|5flQ-.000 unidades, además 
de numerosos depósitos 
para tintos, con una capa­
cidad para 400.000 kilos de 
uvas. Estas son algunas de 
las innovaciones que han 

incorporado para la pre­
sente recolección, que se 
iniciará el próximo mes de 
septiembre. Mientras, la 
construcción de la nueva 
nave todavía no se ha ini­

ciado, pues 
se enmarca 
dentro de las 
invers iones 
para los pró­
ximos dos 
años. 
El mercado 
de Bodegas 
Naranjo es 
p r i n c i p a l ­
mente regio­

nal, aunque también se 
pueden encontrar en el 
resto de la geografía espa­
ñola. Un mercado qué está 
demandando, desde hace 
algunos .años,, más vinos 

. ^ • ^ ^ ^ de crianza. 

El principal 

Bodegas Naranjo 
produce 300,000 
hoteüas al año, de 

vinos blancos 
jóvenes y tintos de 
crianza y reserva 

mercado de sus 
caldos es regional, 
aunque tarnbién 
tiene presencia 

nacional 

Esta empre­
sa, que dis­
pone ade­
más de otra 
bodega en 
T o r r a l b a , 
cifra su pro­
ducción en 
14 millones 
de uvas, que 
destina a su 

amplia gama de vinos, 
como son los blancos jóve­
nes, o los tintos de crianza 
y de reserva. 

Estos vinos, auspicia­
dos por la Denominación 
de Origen La Mancha, 

Bodegas Navarro cuenta con dos instalaciones, en Camón de Calatrava y en Torralba. 

alcanzan la cifra de 
300.000 botellas al año, 
una cantidad considerable 
que cada año va en 
aumento. 

A pesar del incremento 
de la demanda de vinos de 
crianza, Ramón Muñoz de 
la Cuerva, reconoció a este 
semanario que ha descen­
dido el consumo de ciertos 
vinos. Como consecuen­
cia, una de las iniciativas 
de la empresa ha sido la 
sustitución de la botella de 
un litro por la de tres cuar­

tos, "algo que se está 
haciendo en todo el sec­
tor". 

Las modernas instala­
ciones de Bodegas Naran­
jo cuentan con sofisticados 
equipos con desvinadores 
con capacidad para 50.000 
kilos horas. 

La empresa coloca en el 
mercado nacional princi­
palmente un 75 por ciento 
de la uva airen y el resto 
de cencibel. 

La empresa inició, nace 
un año, los contactos 

comerciales con el extran­
jero, concretamente con 
Suiza, donde se han coi\se--
guido vender vino tinto y 
rosado. 

Las distintas iniciativas 
puestas en marcha hace 
que, año tras año, se 
aumenten los ingresos en 
una buena proporción. 
Estos a su vez, permite 
mantener las inversiones 
continuas que ponen en 
marcha los propietarios de 
Bodegas Naranjo, en sus 
dos instalaciones. 

Correos y C-LM 
fírmanun 

convenio para 
aprovechar su 

capital humano 
REDACCIÓN 

Toledo 

El presidente de Correos 
y Telégrafos, Alberto 
Núñez Feijoo, y el Rector 
de la Universidad de Cas­
tilla-La Mancha, Luis 
Arroyo Zapatero, firma­
ron el pasado 30 de julio 
en Toledo un convenio de 
colaboración entre ambas 
instituciones para apro­
vechar su capital huma­
no. 

En el acuerdo se ha 
proyectado realizar traba­
jos conjuntos de investi­
gación, cursos y semina­
rios y prácticas en centros 
de Correos de alumnos 
que estudien la titulación 
de Administración y 
Dirección de Empresas, 
Derecha, o¡i,Ge$tián -sy 
Administración Piúhlia^-n 

Esta iniciativa se 
engloba en un amplio 
Plan Estratégico que 
Correos Uevarár. a.,caho 

r ^ t r e los años 2001" y 
2003, y que recoge entre 
sus propósitos acercar a 
los universitarios aj 
mundo labora,-aj fe vgg 
qitó'Ha entid^4[?eleccáp)i3 
petsonal joven que 
podrá, en el futuro, desa­
rrollar su carrera profe­
sional en el seno de 
Correos, primera empre­
sa del país por volumen 
de plantilla. 

Las prácticas y demás 
programas serán supervi­
sadas y pormenorizadas 
por una Comisión de 
Seguimiento creada a tal 
efecto. . , ,.,.3q i-j 

REDACCIÓN/T.R. 

Campo de Criptana 

El Centro de Iniciativas de 
Empresas de Economía 
Social (Ciess) que se cons­
truirá en Campo de Cripta­
na destinará todos sus 
esfuerzos a promover los 
proyectos empresariales de 
los jóvenes criptanenses, 
las sociedades cooperativas 
y los autónomos. 

El convenio de colabora­
ción entre la Consejería de 
Industria y el Ayuntamien­
to de la localidad para la 
financiación de esta inicia­
tiva tuvo lugar el pasado 31 
de julio en Campo de Crip-

El Ciess de Campo de Criptana 
incentivará a los jóvenes empresarios 

El nuevo centro contará con cuatro naves en alquiler a bajo 
precio para promover las iniciativas industriales en la hcaUdad 

tana y fue suscrito por el 
delegado provincial de 
Industria, Juan José Fuen­
tes y el alcalde manchego, 
Joaquín Fuentes Balleste­
ros. 

El presupuesto habilita­
do asciende a 70 millones 
de pesetas, 45 de los cuales 
los aportará la Consejería 

en un modelo de finan­
ciación bianual, mientras el 
resto correrá a cargo del 
consistorio municipal. 

Según lo dispuesto, se 
construirán 4 naves de 250 
metros cuadrados que 
serán arrendadas a 
emprendedores de la locali­
dad a cambio de alquileres 

bajos durante un período 
de entre tres y cuatro años. 
En palabras del alcalde de 
Campo de Criptana, Joa­
quín Fuentes, "se facilita 
así la adquisición de 
medios a estos empresarios 
por un precio simbólico 
para que, pasado el tiempw 
de consolidación de su pro­

yecto, puedan crear su pro­
pia infraestructura y echar 
a andar solos". 

También se construirán 
4 espacios de unos 50 
metros cuadrados para 
actividades que van desde 
los cursos de capacitación 
profesional a las reuniones 
empresariales y las confe­

rencias. En el caso de estas 
últimas instalaciones no se 
limita su uso a empresas 
jóvenes o de economía 
social, sino que se abre las 
puertas a compañías conso­
lidadas en la localidad. 

Este centro se inserta en 
el plan muiúcipal que pre­
tende incentivar la activi­
dad empresarial y que pasa 
también por la bonificación 
del 75% de la licencia de 
obras para las firmas que se 
instalen en el polígono 
criptanense y por la 
ampliación de éste en 
350.000 m^ más a partir de 
septiembre. 
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Tomelloso (Ciudad Real) 

La Cooperativa Virgen 
de las Viñas, de Tomello­
so (Ciudad Real) celebró 
el pasado domingo 29 de 
julio su última asamblea 
de cooperativistas previa 
al inicio de la recolección 
de la cosecha 2001. 

En el orden del día se 
abordó además de la 
renovación de cargos, el 
desenvolvimiento de la 
anterior campaña, récord 
para la empresa de 
Tomelloso, de la que ya 
se ha vendido el 80% de 
los 140 millones de litros 
de vino ela-
h o r a d o s 
por Virgen 
de las 
Viñas, con 
lo que se 
asegura la 
es tabi l idad 
respecto a 
otros años y 
la garantía 

^^en de las Viñas invierte 500 
millones en mejorar instalaciones 

En la asamblea 
grado, además 

homogeneidad de la gra­
duación en la zona, y que 
había llevado a algunos 
cooperativistas a adelan­
tar la vendimia impi­
d iendo así la correcta 

de cooperativistas se decidió volver a m,edir el 
del pesOf a la entrada de la uva en la bodega 

El ccdor de la 
región impide que 

se desarrollen 
ciertas 

enfermedades en 
' « 

las vides 

La clave para esta 
empresa es 
aprenderá 

m a d u r a -
ción del 
fruto. 
También se 
s u p e r v i s a ­
ron las 
inversiones 
r e a l i z a d a s 
d u r a n t e 
esta cam­
paña y que 

ascendieron a 500 millo­
nes. Éstos se dedicaron a 
la preparación de las ins­
talaciones para la diver­
sificación varietal de uva 
alentada desde la Conse­

jería en el 
Plan de 
Reestructu­
ración del 
Viñedo. 
C o n c r e t a ­
mente, se 

de poder enlazar las ven­
tas de la campaña 2000 
con la 2001. 

La asamblea, a la que 
acudieron 600 de los 
2.000 socios de la coope­
rativa, apro­
bó la vuelta 
al método 
que no sólo 
pesa la uva a 
*ü entrada. 

Sino' " ' q u e ^^ , _, 
t a m b i é n "vender la región" han añadi 
calibra su por SUS CUaUdodeS d o 4 0 d e p ó -

' . / I sitos auto-

vmicolas 
v a c i a n t e s 
que se 

suman a los 61 existentes 
y que tienen capacidad 
para albergar un total de 
seis millones y medio de 
kilos de uva; se han 
adqui r ido 200 barricas 
más de roble, dos nuevos 
equipos de frío con los 

La vendimia comenzará en septiembre. 

grado, con el 
fin de evitar 
un descenso 
de la tasa de 
azúcar/alcohol que ame­
nace la calidad de los 
vinos. 

Esta medida se toma 
tras varios años en los 
que sólo se consideraba 
el peso, debido a la 

que se alcanzan los tres 
millones y medio de fri-
gorías, un nuevo descar­
gadero para agilizar la 
entrada en bodega y un 
aparato analizador que 
determina el grado de 
alcohol, el PH de la uva, 
la acidez total y la inten­
sidad colorante. 

Para el gerente de Vir­
gen de las Viñas, Manuel 
Olmedo, estas inndvacio-
nes que aseguran la cali­
dad de sus productos son 
"una de las claves junto 
al esfuerzo por vender 
nuestra zona para com­
petir en un' mercado tan 
reñido y tan ampl io" . 

Actualmente, la compe­
tencia en el sector no sólo 
se libra entre productos 
nacionales, sino que en el 
extranjero, productores 
tradicionales como Italia 
o Francia se suman a los 
"países emergentes" que 
elaboran vinos a costes 
muy bajos. Es el caso de 
Chile, Argentina, Molda­
via o Sudáfrica, entre 
otros. 

Este responsable de la 
Cooperativa de Tomello­
so apuesta por "defender 
nuestros productos y 
hacer región, pues las 
horas de sol que disfru­
tan en esta zona las viñas 

hacen de los vinos .pro­
ductos natura les , y 
podr íamos decir que 
hasta ecológicos". El 
calor y las escasas lluvias 

impiden que se desarro­
llen ciertas enfermeda­
des, por lo que se evita el 
uso de muchos produc­
tos químicos tratantes. 

Con respecto a la cose­
cha que se comenzará a 
recoger en septiembre, 
las estimaciones apuntan 
a un descenso producti­
vo en relación con el año 
2000, debido a las hela­
das de primavera. Este 
descenso se cifra en el 
25% de lo recogido el 
pasado año, por lo que se 
prevé recolectar 140 
millones de kilos de uva, 
es decir, 40 millones 
menos que en la anterior 
campaña. 

El precio que pueda 
alcanzar el kilo de uva es 
aún una incógnita, si 
bien puede darse un lige­
ro descenso.'El volumen 
final d e la recolección en 
el conjunto de zonas pro­
ductoras nacionales y 
extranjeras determinarán 
este dato. 

Rafael Torres sustituye enla" 
presidencia a Nicolás López 

Otro de los puntos del orden del día fue la renova­
ción del 50% del consejo rector de la cooperativa, 
incluido su presidente. Entre los cargos renovados 
se encuentran, además, el de vicepresidente, cuatro 
vocales y dos vocales suplentes. La asamblea-de 
cooperativistas eligió a Rafael Torres Ugena para l'át 
presidencia, que relevó en el puesto a Nicolás 
López Treviño. Éste último había expresado su 
deseo de, tras muchos años dedicado a la Coopera­
tiva, dejar paso a nuevas personas con aires renova­
dos que sigan trabajando por los socios. 

TERESA ROMERO 

Guadalajara 

La Sociedad Agraria de 
Transformación Coagral, 
creada en 1985 por la 
Asociación de Agriculto­
res y Ganaderos de Gua­
dalajara, provee a sus 
3.000 socios en toda la 
provincia de medios de 
producción para desarro­
llar sus cultivos y reco­
lecciones. Cada año com­
pra y vende 140.000 tm. 
de productos de todo 
tipo, in termediando 
entre los productores y el 
mercado. 

Entre estas activida-

S.A.T. Coagral compra y vende cada 
año 140.000 tm. de productos 

A pesar de haber perdido el 50% del cereal, la facturación se 
mantendrá debido a las nuevas incorporaciones e ingresos 

des destaca la compra de 
cosechas cerealísticas a 
pequeños agricultores, 
que ascienden en total a 
cerca de 110.000 tm., y su 
posterior Venta a harine­
ras y fábricas de piensos 
y cerveza de Castilla-La 
Mancha, Valencia, Ara­
gón y Madrid. Este ejer­

cicio, los malos resulta­
dos de la campaña del 
cereal han provocado un 
descenso del 50% en la 
producción, pero no han 
supues to un descenso 
considerable de la factu­
ración anual , sostenida 
en los 4.000 millones de 
pesetas, debido a la 

ampliación de socios, 
mercados y actividades, 
que han venido a com­
pensar las pérdidas pro­
vocadas por las condicio­
nes climatológicas. . 

Esta S 'A .T . , considera­

da por su director geren­
te, Ángel García, como 
una entidad "atípica por 

la variedad de servicios 
que presta", ofrece tam­
bién a sus asociados el 
asesoramiento de un 
departamento agrario y 
otro ganadero, tramita el 
80% de los expedientes 
PAC de Guadalajara, dis­
pone de un gabinete jurí­
dico y elabora anualmen­

te cientos de declaracio­
nes de la renta. 

Otra de las iniciativas 
de Coagral es la creación 
de "h ipermercados" 
donde los agricultores y 
ganaderos pueden 

adquirir repuestos y ape­
ros para sus explotacio­
nes. En la actualidad esta 
Sociedad tiene abiertos 
establecimientos de este 
tipo en Guadalajara capi­
tal, Sigüenza y Molina de 
Aragón. En ellos también 
se encuentran productos 
al imentarios de peque­
ños productores de la 
región. 
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La mayoría de lâ ^ 

Industria estudia expedientes en 
Guadalajara por 15.000 millones 

Tierraseca destaca la importancia de formular ayudas 
institucionales a la inversión antes de **poner un ladrilW* 

J.M. MIRANDA 

Guadalajara 

La situación empresarial de 
los últimos años en Guada­
lajara ha afrontado un 
importante cambio, ya que 
se han acometido inversio--
nes tanto en el Corredor del 
Henares como en otros pun­
tos de la pro­
vincia, tal y 
como reco­
noce el dele­
gado de 
Industria y 
Tu r i s m o , 
Luis Santia­
go Tierrase­
ca. 

En este 
momento, en el servicio de 
proinoción empresarial de 
la Delegación hay expedien­
tes fxjr un importe de entre 
10.000 y 15.000 millones de 
pesetas de inversiórí para lá 
Ihstálációñ o ' 
arhpliación' dé 
empresas ya 
radicadas en 
la provincia. 

De estos 
15.000 millo­
nes de pese­
tas, algunas 
de las empre­
sas , llegan a 
percibir hasta 
un 20% de la inversión 
como subvención a la inicia­
tiva eh función de las previ-
siontó de inversión de las 
sociedades a implantarse. El 
porcentaje de ayudas en u n ' 
expediente de estas caracte­
rísticas va muy Ugado no 

M^nas empresas 
pueden percibir 
hasta el 20% del 
desembolso de las 
subvenciones de la 

Consejería 

sólo a lo que se invierta en el 
proceso, sino a la creación 
de puestos de trabajo y el 
mantenimiento de los mis­
mos. 

Según Tierraseca, no es 
a c e r t a d o 
pensar que 
estos expe­
dientes sólo 
se presentan 
para la zona 
del Corre­
dor, ya que 
también se 
t r a m i t a n 
so l ic i tudes 

fuera de ella, si bien el área 
Guadalajara-Madrid, en la 
carretera N-II es por lógica 
un foco natural de muchas 
de estas inversiones. Un 
ejemplo claro es la reciente 

aprobac ión 

diente en la 
zona de 
Almonac id 
de Zorita con 
un presu-

El Corredor del Henares es la zona más industrial de Guadalajara. 

La disponíbiUdad 
de mano de obra 

es crucial a la 
hora de escoger la puesto de 47 
túyicación de una millones de 

pesetas para 
una planta 
dereciclado.' 

nueva empresa 

La calidad de vida y la 
paz social son las facetas 
que más vedoran los empre­
sarios a la hora de detemü-
nar si se ubican o no en un 
determinado lugar. También 
se valora que se pueda 
encontrar en el punto elegi­

do para instalarse la mano 
'áe obra necesaria, pues 
según Tierraseca, ir fuera a 
buscar trabajadores genera 
problemas. Además, en opi­
nión del delegado, los datos 
mencionados son más defi­
nitivos a la hora de adoptar 
una decisión que el hecho 
de contar o no con una 
ayuda "y todo proyecto que 
se base exclusivamente en lo 
que es la subvención, proba­
blemente no llegue a ser via­
ble". 

Tierraseca quiere recor­
dar a todo aquel que desee 
instalarse en la provincia 
que, antes de ubicar su 
empresa, plantee su proyec­

to ante la Delegación, donde 
se le informará sobre las 
líneas de subvención que 
tiene y cómo debe que plan­
tear la solicitud. Sin embar­
go el requisito fundamental 
es que antes de "poner im 
ladrillo" hayan formulado 
la solicitud de haber reque­
rido la ayuda correspon­
diente. Dependiendo de la 
cuantía serán tramitados 
por una u otra instancia. Así, 
los expedientes superiores a 
los 150 millones de pesetas 
de inversión van al Ministe­
rio de Economía, y si son 
inferiores van a la Junta. En 
Guadalajara, concretamen­
te, priman las inversiones 

inferiores a los 150 millón^ 
de pesetas. 

Las empresas que invier­
ten menos de 150 millones 
suelen generar más empleo 
y disponen de dos años para 
justificar gastos y cobrar la 
correspondiente ayuda. 

Los expedientes de 
mayor cuantía tienen que 
acogerse al trámite del 
Ministerio de Economía, 
como es el caso actual de 
algunas empresas del Corre­
dor del Henares que a pesar 
de tener aprobada la sub­
vención están pendientes de 
liquidación, hecho que Tie­
rraseca considera como 
"grave". 

Fedeto colabora 
en el Plan de 
Movilización 

Tecnológica de 
Empresas 

REDACCIÓN 

Toledo 
La Federación Empresarial 
Toledana (Fedeto) se ha 
unido a las asociaciones 
homónimas de Madrid, 
Extremadura y Aragón y a 
la Universidad de Alcalá de 
Henares para fomentar la 
innovación tecnológica. de 
las empresas del sector 
agroalimentario en el seño 
del Plan Piloto de Moviliza­
ción Tecnológica de Empre­
sas. 

Entre los fines de este 
proyecto se encuentran no 
sólo la incorporación de 
nuevas tecnologías, sino 
también el estudio de los 
mercados que permita anti­
ciparse a las necesidades de 
los consumidores y el desa­
rrollo de nuevos productos. 

Para lograr ésto? objeti­
vos, Fedeto, la Corifedeía-
ción Empresarial de 
Madrid, la Federación de 
Einpresarios de Extremadu­
ra y la de Aragón unirán su 
experiencia a la Federación 
de Industrias de Alimenta­
ción y Bebidas para coordi­
nar las medidas conjuntas y 
analizar el grado de inteérá-
Clon real de los nuevos 
avances en el sector. 

Desde Fedeto se apuesta 
por este Plan de Moviliza­
ción como una estrategia 
estructurada que podrá 
aplicarse a más áreas 
empresariales en un futuro. 
A partir de septiembre se 
comenzará im sondeo entre 
las empresas del sector 
agroalimentario interesadas 
en participar en el proyecto. 

CÉSAR ARMUMA 

Cuenca 

Los empresarios integrados 
en la Cámara de Comercio de 
Cuenca van a poder tener 
unos descuentos fijos de hasta 
un 35% en las. tarifas de telefo­
nía móvil si contratan los ser­
vicios con Amena, después 
del convenio de colaboración 
que han suscrito esta compa-
fíía y la institución cameral 
conquense, que tiene como 
finalidad facilitar la implanta­
ción de nuevas tecnologías en 
telecomunicaciones móviles 
en todo el ámbito de la pro­
vincia. 

El convenio, que suscribie 

Amena ofrece descuentos de hasta el 
35% a los empresarios conquenses 

Las 17*000 empresas adscritas a la institución disfrutarán 
de ventajas en el desarrollo de telecomunicaciones móviles 

ron el director territorial de 
Venta Empresas de Amena, 
Pablo \^llanueva y el presi­
dente de la Cámara de 
Comercio de Cuenca, Eduar­
do Fernández Palomo, va a 
permitir a las 17.000 empresas 
adscritas a la institución came­
ral acceder a una serie de ven-
lajas a la hora de contratar los 

servicios de la compañía como 
son cuota de alta gratuita, ter­
minales en cesión gratuita, 
cuota mensual gratuita según 
consumo y servicio posventa, 
además de que podrán tener 
descuentos de entre un 30 y 
un 35% con relación a las ofer­
tas estándar de la empresa. 

El convenio tiene como 

finalidad ayudar a todas las 
empresas asociadas a la insti­
tución cameral en un aspecto 
tan importante como es el 
desarrollo de las telecomuni­
caciones móviles, que han 
dejado de ser un mero ele­
mento de comunicación para 
convertirse en un importante 
inshiunento de trabajo, con el 

que las empresas ganan 
muchísimo en su gestión del 
día a día, sefialaba Wlanueva. 

En este contexto, la princi­
pal aportación de Amena 
tiene que ir por el servicio, 
porque según Villanueva de 
nada sirve contar con un exce­
lente acuerdo sin un servido 
igualmente excelente, ya que 

hoy en día lo que demanda el 
empresario a la compañía 
como empresa de telefonía 
móvil es que le de el servicio 
que necesita, donde el lo nece­
sita y en el tiempo que lo nece­
sita. 

El acuerdo pretende avan­
zar y dar un primer paso en el 
desarrollo de futuras aplica-
dones que van a surgir en la 
telefonía móvil, desde la tec­
nología GPRS que tiene una 
mayor capaddad de transmi­
sión de datos, que es tremen­
damente interesante para el 
ámbito empresarial, hasta la 
futura tecnología UMTS. 
dedr, va 
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A.S. INFANTES 

Ciudad Real 

El complejo de ocio Reino 
de Don Quijote, que estará 
situado en los terrenos de 
Valcansado (Ciudad Real) 
estará ñnalizado y listo pa­
ra que disfrute de él el pú­
blico en el año 2004, conta­
rá con el apoyo financiero 
del grupo francés Lucien 
Barriere que funcionará 
c o m o 
"operador-
inversor" 
del casino 
y del hotel 
de lujo de 
este com­
plejo de 
ocio, em­
presa con 
la que ha 
negociado 

El complejo Reinô d̂̂  

La operadora Lucien 
Barriere explotará el casino 

La unidad de negocio casino'hotel de lujo supone 
33*000 millones de inversiones 

La inversión 
prevista se estima 

en 150,000 
rruUonesyla 

creación de 5.000 
empleos 

el principal promotor del 
proyecto, la empresa GE-
DfecÓ. 

El convenio firmado en­
tre los gerentes de las em­
presas Gedeco y Lucieh 
Barriere supone que ésta 
empresa francesa se con­
vierta en la principal 
operadora del centro del 

tanto'él cá'sin6"corñb el ho­
tel de lujo en el que irá 
ubicado este complejo de 
juego. 

El complejo de ocio Rei­
no de Don Quijote incluye 
la creación de un parque 
de ocio dedicado a la figu­
ra de El Quijote, un hotel-
salud, un hotel de lujo, un 
casino y campos de golf, 
centro de convenciones y 

área residencial, todo ello 
valorado en una inversión 
real de 150.000 millones de 

pesetas y que 
generará un to­
tal de 5.000 em­
pleos. De todo 
este ambicioso 
proyecto la fir­
ma realizada 
con la empresa 
francesa supo­
ne la puesta en 
funcionamien­
to de la llama­

da "urúdad de negocio", o 
sea el casino, los campos 
de golf y el hotel de lujo, lo 
que puede tasarse en una 
inversión total de 33.000 
millones dé pesetas y la 
creación de más de 2.500 
puestos de trabajo. 

Por tanto, la relevancia 
del convenio es muy gran­
de porque supone un com­
promiso real de gestión y 
de consultoría del grupo 
Barriere que está conside­
rado como uno de los gru­
pos de mayor relevancia 
en hoteles de lujo en el 
mercado francés, con una 
experiencia de 80 años en 
el sector de los complejos 
de ocio y que cotiza en la 
bolsa de París. 

Se prevé que el casino 
esté finalizado antes del 

El complejo contará con un casino, un hotel de lujo, un hotel-salud y campos de golf. 

2004, quizás un año antes, 
pero los responsables del 
proyecto prefieren fijar la 
fecha de todas las infraes­
tructuras de este complejo 
de ocio en el año 2004. Las 
obras se iniciarán en un 
plazo de unos 8 ó 10 me­
ses, dependiendo de las 
posibles trabas administra­
tivas que pueda tener este 
proyecto y el casino será 

uno de los más avanzados 
de Europa porque contará 
con todo tipo de juegos, 
entre ellos la ruleta, la ru­
leta americana, el black-
jack, el pócker, los dados y 
las máquinas tragaperras. 

Todas las administra­
ciones. Ayuntamiento de 
Ciudad Real, Diputación 
Provincial de Ciudad Real, 
Jimta de Comunidades de 

Castilla-La Mancha y Cá­
mara de Comercio se han 
comprometido a ayudar al 
desarrollo de esta infraes­
tructura, que se convertirá 
en la más importante de la 
región tanto por el volu­
men de negocio que puede 
generar, como por la inver­
sión que supone como por 
la cantidad de empleo que 
puede generar. 

Tres convenios en 
uno éntrelas 
dos empresas 

firmantes 

La firma del convenio 
que se ha realizado 
en Ciudad Real ya se 
suscribió en París, el 
pasado 27 de junio y 
supone en realidad la 
puesta en marcha de 
tres convenios distin­
tos, uno que convierte 
a Lucien Barriere en 
operador del Casino 
de Ciudad Real, otro 
que convierte a esta 
empresa en consulto­
ra y por último un 
convenio que supone 
la intervención de es­
te grupo francés en el 
resto del complejo de 
ocio, con un compro­
miso de financiación 
de 20 .por ciento. 
Para la pi;^sta.,e;pifupr 

j^ionamie^tpHdeJrfifli»-
plejo de ocio en Val-
cansado ha sido nece­
saria la adjudicación 
por parte de la Junta 
de Comunidades de 
Castilla-La Mancha 
del casino de Ciudad 
Real, algo que ya se 
ha publicado en el 
Boletín Oficial de 
CLM y supone un im­
portante "reto" eco-
.nóniicop^í(^ata.,rer,,. 
gión, que np querit^,;^, 
en este momento con 
ninguna infraestruc­
tura similar al proyec­
tado en Ciudad Real. 

A.S. INFANTES 

Ciudad Real 
La fiesta de la Pandorga, 
que se ha convertido en 
una de las más tradiciona­
les y frecuentadas de Casti­
lla-La Mancha ha consegui­
do aglutinar este año a 
imos 30.000 turistas, espa­
ñoles y extranjeros, que se 
han sumado a los actos fes­
tivos que se organizan en 
Ciudad Real con motivo de 
esta fiesta. 

Cada vez son más los tu­
ristas que acuden a Ciudad 
Real entre el 30 y el 31 de 
julio para disfrutar funda­
mentalmente de dos even­
tos, el concurso "limoná" y 

La Pandoi^a congrega a más de 
30.000 turistas en Ciudad Real 

Cada año aumenta el número de visitantes a los dos actos 
priru:ipaleSf el concurso de la "limoná** y ala Pandorga 

la fiesta de la Pandorga. Se­
gún datos facilitados por 
las oficinas de turismo y 
del consistorio, la ciudad 
recibe im flujo aproximado 
de 30.000 personas durante 
estas dos jomadas lo que 
hace que entorno a 100.000 
personas participantes en 
esta fiesta, convirtiéndose 
en la más importante, en 

cuanto a volumen de turis­
tas, de Castilla-La Mancha. 
Fundamentalmente las co-
mimidades de Madrid y 
Andalucía, sobre todo la 
provincia de Córdoba, son 
las que más participan en 
esta fiesta manchega pero 
este año se ha detectado la 
presencia de turistas ingle­
ses y alemanes, que asegu­

ran haber tenido noticia 
desde su país de la relevan­
cia de esta fiesta. 

Las cifras de vino que se 
consumen para realizar la 
limoná, bebida típica de es­
ta fiesta, son sorprendentes, 
las cifras oficiales hablan de 
100 concursantes en el con­
curso de limoná lo que su­
pondría im consumo de 

unos 1.100 litros de vino, 
sin embargo, hay que cua­
driplicar esta cifra porque 
la mayoría de las "peñas" 
no participan en el concur­
so y realizan la "limoná" 
sin previo aviso a la organi­
zación por lo que se puede 
contabilizar en casi 4.000 li­
tros de vino, 400 kilos de li­
nones y 800 kilos de azúcar. 

lo que se gasta para hacer 
la limoná manchega. 

También es necesario un 
disposidvo de unas 100 
personas para realizar las 
labores de control de la ciu­
dad durante el día de la 
Pandorga, por si hubiera 
incidentes y al mismo tiem­
po, se ponen en marcha el 
día posterior a esta fiesta en 
tomo a 60 personas sólo pa­
ra las tareas de limpieza, a 
pesar de todo, de los costes 
de los conciertos que orga­
niza el Ayuntamiento y de 
las distintas actividades en 
este festejo popular el con­
sistorio tan solo invierte 7 
millones de pesetas. 
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La área turística 

Estancias España gestíonaiá 
la zona hotelera de Almadén 

Esta empresa también se encargará de la 
gestión indirecta de la plaza de toros de la ciudad 

A. S. INFANTES 

Ciudad Real 
La empresa Estancias de Es­
paña S.L. será le encargada 
de la gestión indirecta de la 
plaza de toros de Almadén, 
que tras su rehabilitación va 
a convertirse en una zona 
turística donde se ubicará 
un mesón, un hotel y diver­
sos establecimientos dedica­
dos a la gastronomía de la 
zona. 

Esta empresa, que es 
miembro de la Fundación 
Europea de Alojamientos 
Históricos, gestiona eritomo 
a 70 establecimientos hotele­
ros de alta calidad en Espa­
ña, cinco de ellos en Castilla-
La Mancha. En concreto, en 
Almadén tienen previsto do­
tar a la plaza de toros de las 
características de un espacio 
hotelero equiparable a tres o 
cuatro estrellas en lo que se 
refiere'a?Síi?tíilacitJnes y do­
taciones-de'-servidcv por- Jo 
que una vez que el inmueble 
está recuperado por el ayun­
tamiento. 

Esta empre­
sa piensa gas­
tarse entorno a 
80 millones de 
pesetas en mo­
biliario del fu­
turo hotel ane­
xo a la plaza de 
toros y en el 
restaurante y 
dar empleo, en 
una primera fa­
se a unas 14 personas. 

Esta empresa se propone 
también el aprovechamiento 
de los museos etnográfico y 

-kí 

¿••S*^. 

Además, se 

Almadén quiere dotar a la plaza de toros con las características de un espacio hotelero. 

taurino de la locali(iad cómo p r o ^ m a ' tííversiíado de. - de í^paña. También, esta 
oferta de alojamiento, según empresa se ha comprometi­

do a lá creación de un espa­
do en la red en el que se ha­
bla específicamente de la 

plaza de loros 
de Almadén y 
todo el com­
plejo turístico 
que se ubicara 
en sus alrede­
dores, museo 
etnológico y 
taurino, me­
són, restauran­
te, hotel. 
Toda esta ope­

ración ha sido aprobada por 
el pleno de la corporación 
socialistas en la localidad de 
Almadén. 

un,atractivo adicior^l para 
los turistas, a los que funda­
mentalmente se pretende 
dar a conocer el mundo mi­

nero. 

T a m b i é n 
esta empre­
sa se encar­
gará de re­
alizar todas 
las labores 
que sean 
necesarias 
para revivir 
el coso tau­
rino y con­

vertirlo en un lugar de feste­
jos taurinos, eventos cultu­
rales y rexmiones colectivas. 
Para ello, han creado im 

encargará de 
convertir el coso en 

un lugar de 
festejos taurinos y 
Rentos culturales 

la temporada, fechas, días y 
volúmenes de ocupación. Al 
mismo tiempo, se pretende 
dotar a las 
nuevas ins­
t a l a c i o n e s 
de una di­
rección di­
námica de 
actividades 
y poner en 
f u n c i o n a ­
miento una 
nueva ofici­
na de turis­
mo en el municipio, proyec­
to en el que estarán implica­
dos tanto el ayuntamiento 
como la empresa Estancias 

Los interesados 
podrán encontrar 
un espacio en la 

red donde se 
aborde esta zond 

turística 

Cañete recibirá 
5.000 visitantes en 
la ''m Alvarada" 

Estas jomadas medievcdes se organizan 
en tomo a la figura de Alvaro de Luna 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

El municipio conquense de 
Cañete espera recibir unos 
5.000 visitantes a lo laigo de 
las jomadas medievales de 
la "III Alvarada", que se 
están desarrollando esta esta 
semana en la localidad, orga­
nizada como en años ante­
riores en tomo a la figura de 
Alvaro de Luna, natural de 
esta villa, que fue condesta­
ble de Castilla en el siglo XV. 

Se trata de una fiesta 
medieval consolidada, que 
en solo tres años se ha con­
vertido en la fiesta más 
emblemática de la villa de 
Cañete, sobre todo después 
de que el año pasado le fuera 
concedido el "Premio de 
Turismo de Castilla-La Man-

* ¿ha", que falla anualmente,,}^ 
i Consejena de. Industria, ry.. 
Trabajo, por su importancia 
para la promoción turística 
de este municipio situado en 
la comarca de la Serrarua 
Baja de Cuenca y para la 
difusión de su cultura, su 
tradición y su patrírnonio 
histórico. 

La Alvarada se inició el 
pasado lunes, pero ahora 
con la llegada del fin de 
semana entra en su parte 
más lúdica después de que a 
lo largo de estos días se 
hayan desarrollado otras 
actividades de carácter cul­
tural entre las que se encuen­
tran un seminario sobre la 

Serram'a Baja de Cuenca y 
Cañete en la Edad Media y 
un ciclo de cine de temática 
medieval. 

Entre los actos organiza­
dos para el fin de,semana 
figuran la organización de ;^. 
un mercadiUo medieval, en 
el que tanto habitantes de 
Cañete como visitantes 
podrán adquirir productos 
artesanales de gran calidad, 
al tiempo que podrán asistir 
a diferentes espectáculos 
ambientados en la Edad 
Media como encantadores 
de serpientes, tragafuegos, 
faquires y malabaristas, o 

. acudir a los figones medie­
vales que van a, lújist^aj^^ 

Además se yai^^cdebr^^^^ 
una cena medieval, ameni--,.,, 
zada también p>or bmlarinas, 
malabaristas con fuego y sal-
timb|ap_quiS| de palacio y se 

. llevarán, a c^jjo /^fr^ s^xie de,, , 
actividades como torneos 
medievales, exhibiciones de 
cetrería, conciertos y actua­
ciones de grupos musicales 
de diferente típ9,c,^^§5Tá|p d^g^ 
que,los a^os religjo^s que 
se hari programado como la 
misa con cantos mozárabes 
que interpretará el coro 
Alonso Lobo de Cuenca. 

Por otra parte, los organi­
zadores del evento explica-
bcín que la financiación de la 
tercera edición de La Alvara­
da ha corrido a cargo del 
programa de desarrollo 
comunitario Leader II de la 
Serranía de Cuenca. 

Los molinos de Criptana 
pueden ser Bien de Interés 

A.S.INFANTES 

Ciudad Rea'. 

La dirección general de 
Bienes y Actividades Cul­
turales del Gobierno de 
Castilla-La Mancha ha ini­
ciado un expediente por el 
que se pretende la declara­
ción de "Bien de Interés 
Cultural con la categoría 
de sitio histórico" para los 
molinos de viento y los 
parajes de sierra de los 
Molinos y Cerro de la Paz 

situado en el municipio de 
Campo de Criptana. 

Esta petición pretende 
convertir a los molinos de 
Campo de Criptana en una 
zona que atraiga mayor 
turismo y al mismo tiempo 
permitir un mejor cuidado 
y protección de los mismos 
al declararlos Bien de Inte­
rés Cultural. 

En la actualidad, tres de 
los diez molinos que hay 
ubicados en esta localidad 

-El burleta. El sardinero y 
El Infarto- ya tienen cate­
goría de Bien de Interés 
Cultural por lo que con 
esta declaración nueva se 
reforzaría el cuidado de 
estos molinos, de la zona 
en la que están ubicados y 
se convertirían en una seña 
de identidad para esta 
villa, que según los res­
ponsables municipales 
debe proyectar más su 
imagen al exterior. 

Los campings, los terceros 
con menos visitantes 

REDACCIÓN 

C-LM 

Los camping de la región 
ocupan el puesto niímero 
tres en el ranking de es esta­
blecimientos turísticos de 
estas características menos 
visitados a nivel nacional. 
En el mes de junio se regis­
tró, según el Instituto 
Nacional de Estadística 
(INE) un total de 6.628 visi­
tantes a los acampamentos 
turísticos de Castilla-La 

Mancha, un total de 31, 
según dicha encuesta. 

Poco más de la mitad de 
estos visitantes, concreta­
mente 3.462 personas son 
campistas residentes en 
España y el resto, 3.166 son 
extranjeros. 

Las plazas estimadas en 
Castilla-La Mancha en 
estos locales son de un total 
de 9.917 y las parcelas esti­
madas de 2.693. El grado de 
ocupación media registra­

da en el mes de jurúo en la 
región ha sido de 9,85 y el 
personal empleado un total 
de 81. 

La comunidad con 
mayor número de estable­
cimientos de esta comuni­
dad es Cataluña con 342, 
seguida de Andaluría con 
152. Las comunidades con 
menor número de visitan­
tes a sus acampamentos 
son Las Islas Baleares y 
Ccmarias. 
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Cuenca 
Caja Rural de Cuenca ha 
alcanzado en inversiones 
típicas (concesión crédi­
tos, préstamos...) 43.574 
millones de pesetas en el 
primer semestre del año 
2001. Esta cifra supone un 
11,49% más que el pasado 
ejercicio, donde sus inver­
siones fueron de 39.082 
millones de pesetas. Con 
esta cantidad. Caja Rural 
de Cuenca alcanza la cifra 
de inversión más baja de 
las principales 
Cajas Rurales 
de la región, 
Albacete, Tole­
do y Ciudad 
Real, que invir­
tieron en el 
mismo período 
66.955, 142.556 
y 71.070' ntilló-
nes'ye'-'pésétás, 

resfiéictivamen-
te en el mismo período. 

La financiación típica 
de la entidad (depósi-

Caja Rural de Cuenca aumenta 
sus inveirsiones típicas un 11,4% 

Continúa siendo la caja rural capitalina con menor volumen de inversión 
crediticia, un total de 43*574 millones de pesetas en el primer semestre del año 

La cooperativa 
rior, lo que le ha permiti­
do a la entidad disminuir 
sus activos dudosos 
19,01%. En este apartado 
es interesante el salto ob-

tenido de 
mes a mes, 
consiguien­
do dismi­
nuir a estos 
p o s i b l e s 
deudores en 
una canti­
dad de 72 
millones de 
pesetas, lo 
que porcen-
supone un 

Los activos 
dudosos de la 
entidc^han 

disminuido un 
19,01% en el 
. semestre 

tualmente 
12,69%. 
• La* píÓVigibh'él'^á-r^'" 

tos...) ha sido dé'61.970'^'ínsólv^fenciaá'ae'^ftd'a'Mó'" 
millones de pesetas, lo en Caja Rural de Cuenca 
que ha representado un - han aumentado un 

0,4% menos 
resp'éctó al 

pero un 9,. 
más que en el 
mismo perío­
do de 2000. 

Respecto a 
los activos du­
dosos hasta ju­
nio de 2001 es­
te ratio se ha 
saldado con 495 millones 
de pesetas, 116 millones 
menos que en el mismo 
período del ejercicio ante-

Síis productos 
financieros 

arrojan 

18,79%, lo 
que en cifras 
absolutas ha 
supuesto un 
total de 262 
millones de 
pesetas. El 
saldo para 
provis iones 
para insol­
vencias era 
a fecha 31 

de junio de 2001 de un to­
tal de 1.655 millones de 
pesetas. En este capítulo, 
las principales cooperati-

BALANCE DE SITUACIÓN DE CAJA RURAL DE CUNCA 1'" SEMESTRE 

INVERSIÓN 

FINANCIACIÓN' 

ACnVOS DUDOSO. 

PROVISIONES 
PARA 
INSOLVENQAS 

PRODUCIOS 
FINANaFROS 

COSTF^--
FlAÍANi^EROS - -

MAKGEN OKUINARIO 

SAÜ10S-' ExrijorA-

MARGEN DE 

SALDO 
JLNIO 01 

43.574 

61.970 

493 

1.655 

2.Z00 

9le71á> '^. 

"1.685-

, - 9 5 6 . 

729 

SALDO 
JUNIO 00 

39.082 

56.672 

61L 

1.393 

1.681 

!I..»,.4L11 ' -

• 1.394 

*. .874 

520 

VARI.\. 
ABSOLUTA 

4.492 

5.298 

116 

262 

519 

303 

291--. 

83 ;: 

209 

VAKIAC. 
RELATIVA 

11,49% 

9,35<'/o 

-19,01% 

18,79% 

30,90% 

73,64% . 

20,89% 

. 9,44% 

40,12% 
• 

un saldo de 
2,200 miXíones 

de pesetas 

vas de crédito de la Co­
munidad han realizado 
un esfuerzo. Si cabe, su­
perior, al de Caja Rural de 
Cuenca, incrementando, 
como en el caso de Caja 
Rural de Toledo las provi­
siones para insolvencias 
hasta un 54% respecto al 
mismo período del año 

anterior. Ciudad Real 
también lo hizo en simila­
res porcentajes, en un 
49,83% y Albacete en vm 
11,28%. 

En productos financie­
ros típicos de la actividad 
el saldo de este apartado 
arrojaba unas cifras de 
2.200 millones de pesetas 

en Caja Rural de Cuenca, 
a 31 de junio de 2001, lo 
que ha supuesto un 30/9% 
más que en el mismo pe­
ríodo del año anterior. 
Los costes financieros en 
el primer semestre fueron 
de 714 millones de pese--
tas, un 73,64% más que el 
pasado ejercicio. 

sdída el sevmstre 
con 90 milloñíies 
de impuestos 

La Cooperativa de Crédi­
to de Cuenca ha saldado 
su cuenta de pérdidas y 
ganancias del primer se­
mestre de 2001 con un to­
tal de 90 millones de pe­
setas en impuestos, tras 
lo que ha obtenido un re­
sultado contable neto de 
457 millones de peseta, 
es decir, im 37,32% más 
que en el mismo período 
dej ej^r^c|p9.fi)t^ii«?f,<pfui,., 
el .4paTtadaile.iiBapues 
tos, U :^iH»J.dejCwenc9>io¡jbj 
que también maneja un 
volumen inferior de ne­
gocio, ha pagado la me­
nor cuantía, respecto al 
resto de rurales de la re­
gión. Así, Rural de Tole­
do pagó en impuestos 
139 núllones de pesetas, 
seguida de la de Albace­
te, con 128 millones y 
Ciudad Real 119 millo­
nes en el primer semes­
tre. Por otro Udo, los.r^i • ••• > 
cursos propios han ax^ y ., b 
mentado un 12,7% por la . • 
distribución del exceden­
te neto del año anterior, 
alcanzando 4.951 millo­
nes de pesetas. 

J.M.MlRANDA 

Guadalajara 
Esta semana saltaba a la 
luz la noticia sobre la de­
cisión de la Consejería de 
Economía de abrir un ex­
pediente sancionador 
contra la entidad de Caja 
Guadalajara por supues­
tas irregularidades en la 
compra de un edificio de 
la Plaza Santo Domingo, 
en pleno centro de la ca­
pital alcarreña, del que 
era propietaria la madre 
del actual presidente de 
la entidad y entonces má­
ximo responsable de la 
Comisión de Control, Je­
sús Ortega. 

La Junta abre un expediente 
a la Caja de Guadalajara 

El motivo son unas supuestas irregularidades en la compra 
de un edificio, copropiedad de la madre del actual presidente 

La apertura de este ex­
pediente se suma a otros 
muchos abiertos contra la 
entidad, aunque este últi­
mo tiene que ver con la 
vinculación de Ortega y 
una de las copropietarias 
de la finca, relación fami­
liar que según la Ley de 
Cajas sería razón sufi­

ciente para que no se hu­
biese llevado a cabo esa 
adquisición, al menos así 
lo aseguran los parlamen­
tarios del PSOE por Gua­
dalajara, Javier García 
Breva y Juan Pablo He-
rranz. 

La apertura de este ex­
pediente ha llevado de 

nuevo a Breña y Herranz. 
a insistir en la necesidad 
de que Ortega abandone 
la presidencia de la Caja_ 
porque con ella se corro­
bora que hubo un incum­
plimiento por parte de la 
entidad de la Ley de Ca­
jas en la adquisición del 
inmueble, petición que no 

ha s ido compartida por el 
presidente de la entidad 
quien ha criticado la per­
secución que a su juicio 
ha iniciado el Gobierno 
regional contra su perso­
na y contra la propia enti­
dad, insistiendo de nuevo 
en que la compra de la 
finca fue transparente y 

así lo reconoció y ratificó 
el propio Consejo de Ad­
ministración. Por su par­
te, Herranz ha insistido 
en la existencia de incum­
plimiento por parte de la 
entidad y así lo ha puesto 
de manifiesto. 

Respecto a este asunto, 
la consejera de Economía, 
Maria Luisa Araújo, seña­
ló que "Jesús Ortega tiene 
facultades de tutela y la 
obligación de investigar 
todos aquellos supuestos 
que puedan suponer una 
infracción administrativa 
o una vulneración de los 
preceptos de la propia ley 
de Cajas. 
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CCM y CECAM fíiman un convenio 
de colaboiración paira las pymes 

MARIA RUBIO DE ROA 

Toledo 

Las empresas de la región 
castellano-manchega cuen­
tan, desde el pasado 30 de 
julio, con un nuevo conve­
nio para mejorar sus condi­
ciones de trabajo ordinario, 
del que se beneficiarán 
50.000 empresas. Todo gra­
cias al convenio suscrito 
por la Confederación Re­
gional de Empresarios de la 
región, CECAM, y la Caja 
Castilla-La Mancha. 

La principal novedad de 
este convenio es la atención 
especial que se prestará al 
comercio exterior, cada vez 
más presente en la región, 
como así lo señaló el presi­
dente de CCM, Juan Pedro 
Hernández Moltó que 
compartió protagonismo 
con Jesús Barcenas, presi­
dente de CECAM. 

Esta novedad forma 

La principal novedad del acuerdo responde a la necesidad de 
un servicio destinado al comercio exterior de las empresas 

f parte de un importante 
cambio organizativo que se 
está llevando a cabo en el 
seno de la entidad financie­
ra. 

CCM intenta complacer 
la demanda, cada vez más 
acuciante, de los empresa­
rios por un servicio dirigi­
do al comercio exterior. A 
falta de que se cree el Insti­
tuto de Comercio Exterior 
de la región. 

Los principales objeti­
vos, del convenio más anti­
guo entre ambas institucio­
nes, son los de favorecer el 
nivel de competitividad y 
el desarrollo de las peque­
ñas y medianas empresas, 
además de proporcionar a 
sus asociados líneas de fi­
nanciación que favorezcan 

Los presidentes de CECAM y de CCM en la firma de I convenio. 

sas establecidas por las Ad­
ministraciones Públicas o 
la Unión Europea. 

Los ámbitos de actua­
ción del convenio son la 
formación empresarial, la 

la inversión y la gestión. 
CCM pone a disposición de 
las empresas un departa­
mento esf)ecífico en mate­
rias de ayudas y programas 
de incentivos a las empre-

información, el asesora-
miento, la cooperación 
transnacional y financiera. 
En esta última, CCM esta­
blece algunas líneas dirigi­
das específicamente a las 
pequeñas y medianas em­
presas, como son el Conve­
nio de Colaboración con el 
ICO y el "III Pacto Indus­
trial", que desarrollan me­
didas urgentes para reacti­
var económicamente y 
otras modalidades de apo­
yo financiero, leasing y 
descuento. 

También, CCM ratificó 
su adscripción al proyecto 
Equal, con 10 millones de 
pesetas. Éste se destina a 
los jóvenes, parados de lar­
ga duración y a mujeres de­
sempleadas. 

Un servicio 
financiero integral 
específico para los 

empresarios 

' • " COMERCIO EXTE­
RIOR 
Plazo: hasta 1 año. 
Importe: hasta el 100% 
de la operación. 
Importación: Mibor ó 
Libor + 1,25 puntos . 
Exportación: Mibor ó 
Libor + 1 punto . 
"•" DESCUENTO CO-
MEROAL 
Hasta el 100 % de las 
remesas. 
Hasta 180 días: Euri-
bor + 1 pun to . 
* • LEASING 
W RENTING 
• " CUENTAS DE CRÉDI­
TOS 
Plazo: 1 año. 
Interés: Euribor + 1,00 
punto . 
Liquidación y revisio­
nes: t r imestrales. 
«• ' PRESTAMOS PERSO­
NALES 
Importe: hasta el 100% 
de la inversión. 
Plazo: hasta 6 años. 
* " PRESTAMOS HIPO­
TECARIOS 
Plazo: hasta 10 años. 
' • • OTROS 

Mirador Sé la Bolsa 
En materia de resultados, las compañías espa­
ñolas están demostrando una cierta salud fi­
nanciera. Las ventas y las cifras de beneficios 
siguen siendo altas. En Europa y Estados Uni­
dos los resultados plantean perfiles dispares. 
El mercado se está fijando ahora en las rees­
tructuraciones, en las compañías que por la 
debilidad de la demanda o por la fuerte pre­
sión en márgenes lo único que pueden hacer 
es reducir costes despidiendo gente. En Espa­
ña, de momento, la bonanza económica o la 
solidez financiera de nuestras compañías nos 
está permitiendo salvamos de la quema. 
Jazztel: Hay mucho movimiento en la acción 
pero imprevisible. Casi con toda probabili­
dad, lo que está ocurriendo es un arbitraje 
contra bonos. Los bonos de Jazztel han llega­
do a tener rentabilidades superiores al 40%. 
En algunos casos llevan im warrant adicional, 
lo que ha provocado un arbitraje mediante 
ventas de acciones y compras de bonos y, en 
general, un desplazamiento del dinero intere­
sado en Jazztel de acciones a bonos. El merca­
do de bonos es un mercado institucional, de 

gran volumen, lo que repercute en movimien­
tos violentos. Hay que tener mucho cuidado 
con la acción. 

El Gobierno de De la Rúa ha anunciado los 
acuerdos alcanzados con una serie de bancos 
como ABN Amro, Bank of America, Bank Bos­
ton Corp y JP Morgan Chase, para transfor­
mar el pago de letras y deuda por valor de 
1.300 millones de dólares que vencía en los 
próximos meses a un periodo que osdla entre 
uno y cinco años. 

Este año vencerán Letras del Tesoro por 
4.300 millones de dólares, de los cuales 1.318 

I IM Wod i l . i« J üi« U« Bu. B - ida IN«ilD J M H » 1 , i«.,IM» 'üi« UM ¡«II 

millones irán al canje y otros 1.700 millones se­
rán cancelados con colocaciones adicionales 
de las Administradoras de Fondos de Jubila­
ciones y Pensiones. 

A cambio de las Letras del Tesoro en poder 
de los bancos, el Estado entregará Bonos Pa­
garé a un año de plazo y un título que se emi­
tirá bajo la denominación de Letras Extemas 
de la República Argentina, con vencimiento 
en 2004. El Estado ha acordado con los bancos 
pagar una tasa del 15 por ciento para ambos 
títulos en el primer cupón, pero los Bono Pa­
garé tendrán una renta que puede ser a tasa 

de encuesta (la que rige el Banco Central pa­
ra depósitos a plazo fijo a 30 días) más 5,80 
puntos porcentuales, o a tasa Badlar (depósi­
tos a plazo fijo en Estados Unidos) más 3 por 
ciento. Las Letras Extemas serán emitidas a 
tasa de encuesta más 495 puntos básicos o 
tasa Badlar más el 2,98 por ciento. El Instítu-

;« to de Investigación de la Patronal en Estados 
Unidos, ha publicado el índice de coi\fianza 

3 de los corisumidores que ha registrado ima 
caída en julio de un punto. 

El Ibex ha hecho suelo en 
las inmediaciones del 8150 desde donde se ha 
proyectado a la primera resistencia en 8500. Si 
consolida los 8.500 los objetivos son el 9000 y el 
9500. Consejos para futuros millonarios: El valor 
añadido que tiene la economía actual en compa­
ración a la de años pasados es la tecnología. La 

principal fuerza del trabajo es el conocimiento y 
la tecnología es la herramienta de las empresas 
para rentabilizar esa fuerza. A la vez, el conoci­
miento es la fuente de la tecnología.Cuando la 
tecnología madure en las empresas, el dclo vir­
tuoso que casi hemos rozado permitirá un creci­
miento continuo con la inflación y el paro aba­

jo... ¿Quiere usted ser millonario?: solo hay que 
buscar empresas tecnológicais con fundamento 
a un predo tan bajo que prácticamente no ten­
gan riesgo. Un dato, si el valor de todos los ac­
tivos de Terra fueran igual a cero, el valor real de 
cada acción sería de 4,5 euros, que es el dinero 
que tiene en caja.... De nada. 

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

EIMÍCDISIIS 
El BSCH podría estar pensan­
do de nuevo vender Banesto. 
Se comenta que, en cuanto fi­
nalice la OPA de exclusión so­
bre su filial, podría buscar 
una entidad europea intere­
sada en entrar en España a 
cambio de facilitar el desem­
barco delBSCH en mercados 
en los que no está presente. 
Telepizza va a se opada. No 
por Nestle si no por otra com­
pañía extrarqera de sus mis­
mas caracteristícas. El precio 
rondara los 3-35 euros. 

El interés de Telefónica por 
controlar un porcentaje del 
grupo Prisa es inminente. Po­
dría presentctr OPA amistosa 
sobre el 25% del capital a 
unos 18 euros por acción. 

TELEKDNICA MÓVILES: 
Se comenta que la compañía 
podría tener interés en Blu, 
tercer operador GSM de Ita­
lia. La compañía Blu acumula 
1,2 M de clientes en mayo y 
ha reportado perdidas por 
335 M euros en el 2000. 
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Consiga regalos directos 
y un magnífico interés. 
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ALBACETE 
CONSTITUCIONES 

COMERCIO 

SÁNCHEZ BUIZA SOCIEDAD 
LIMITADA LABORAL 

Domicilio: C / Luminaria, 7 
(Hellín) 

Capital social: 21.831,00 euros 
Objeto social: La compra, co­
mercialización y venta de toda 
clase de prendas de vestir y sus 
complementos, así como co­
mercio al por menor en régi­
men de autoservicio, ambulan­
te, mixto o con vendedor, de 
productos de aperitivo, de cual­
quier clase de productos ali­
mentarios. 

MODATES YECLA 
SOCIEDAD LIMITADA 

Domicilio: C / La Huerta, 97, 
3°B (Caudete) 

Capital social: 599.940 pesetas 
Objeto social: El comercio de to­
da clase de prendas para el ves­
tido, y tocado. Comercio de ar­
tículos textiles y de decoración. 

CLIMAE&IPO,S,OCIERA1?,J ... 
LIMITADA 

Domicilio: Pedanía de Aguas 
Nuevas, C/Comercios (Albacete) 

Capital social: 3.100 euros. 
Objeto social: La compraventa e 
instalación de aparatos y siste­
mas de aire acondicionado, la 
prestación del servicio técnico, 
así como todo lo relacionado di­
recta indirectamente con el ob­
jeto social, y la adquisición, ex­
plotación y enajenación de bie­
nes inmuebles. 

URA,L p I ^ Ñ Ó SOCIEDAD 
LIMITADA 

Domicilio: C/Camino del 
Moral, 2 (Albatana) 

Capital social: 36.000,00 euros 
Objeto social: Comerciali­
zación, fabricación y venta de 
toda clase de muebles, la activi­
dad de tapicería así como el co­
mercio al mayor y al detalle de 
muebles, elementos de decora­
ción, cortinas, colchones, lám­
paras y complementos para el 
hogar. 

SERVICIOS 

CINEGÉTICA CALGRI 
SOCIEDAD LIMITAD 

Domicilio: C/Dionisio Guar-
diola, 59 (Albacete) 

Capital social: 3.100,00 euros 
Objeto social: Gestión y com­
praventa de cotos de caza; con­
trol de depredadores, organiza­
ción de cacerías; fabricación y 
venta de jaulas para animales; 
servicios agrícolas, ganaderos. 

forestales, prestados en explo­
taciones de terceros; adminis­
tración y explotación agrícola y 
ganadera de fincas propias o 
ajenas. 

INTERMEDIARIOS DE 
AHORRO E INVERSIÓN 
SOCIEDAD LIMITADA 

Domicilio: C/San Juan de 
Dios, 14, entreplanta (Hellín) 

Capital Social: 3.100 euros 
Objeto Social: Actuar en la ne­
gociación o formalización de 
operaciones típicas de la activi­
dad de una entidad de crédito, 
en nombre y por cuenta de ésta, 
con el carácter de Agente de 
Entidad de Crédito, en las con­
diciones y con los requisitos es­
tablecidos en el artículo 22 del 
Real Decreto 1.245/95. 

AMBULANCIAS VIRGEN 
MARÍA SOCIEDAD 

LIMITADA 
Domicilio: C/Jesús, s /n 

(Víanos) 
Capital Social: 500.000 ptas. 

Objeto Social: Prestación de ser­
vicios en régimen de auto-taxi y 
sanitarios de traslado en ambu­
lancias así como las actividades 
preparatorias y accesorias de 
las mismas, dichas actividades 

^ podrán ser realizadas por cuen­
ta propia o de terceros. 

PREVENCIÓN Y SANIDAD 
INDUSTRIAL SOCIEDAD 

LIMITADA 
Domicilio: C/Rey Don Pelayo, 

9 bis (Albatana) 
Capital Social: 3.600 euros. 

Objeto Social: El servicio de 
prevención ajeno de riesgos la­
borales. Asimismo, la promo­
ción, construcción, reparación, 
conservación, compra, venta, 
arrendamiento y explotación de 
bienes inmuebles rústicos, ur­
banos y obras. 

SOCIEDAD DE INVERSIONES 
EN SALUD Y 

ALIMENTACIÓN SOCIEDAD 
LIMITADA 

Domicilio: C/Guzmán el Bue­
no, 1, 2°izda (Albacete) 

Capital Social: 3.005,06 euros. 
Objeto Social: Dos objetos dife­
renciados, por un lado, el mon­
taje y explotación de clínicas 
dentales; y por otro, la comer­
cialización de productos de ali­
mentación artesanales. 

JOGUELOR SOCIEDAD 
LIMITADA LABORAL 

Domicilio: José Echegaray, 35, 
bajo (Albacete) 

Capital Social: 510.000 ptas. 
Objeto Social: Previa la obten­
ción, en su caso, de las licencias 
o autorizaciones administrati­
vas requeridas, las siguientes 
actividades: Lavandería comer­
cial. 

HOSTELERÍA 

RESTAURANTE ACAPULCO 
SOCIEDAD LIMITADA 

Domicilio: Avda/Reyes Católi­
cos, n (Villarrobledo) 

Capital Social: 8.000.000 ptas. 
Objeto Social: Prestación de ser­
vicios de hostelería y restauran­
te en general. 

EL RETIRO DE BALAZOTE 
SOCIEDAD LIMITADA 

LABORAL 
Domicilio: C/Antonio Macha­

do, 43 (Balazote) 
Capital Social: 3.030 euros. 

Objeto Social: Servicios de hos­
telería en general, incluyendo 
los de restauración, hospedaje, 
etc, así como la adquisición, 
enajenación y explotación de 
bienes inmuebles. 

CONSTRUCIÓN 

ESTRUCTURAS MORENO 
GARCÍA SOCIEDAD 

LIMITADA 
Domicilio: Carretera de Jaén, 

120, 2°A (Albacete) 
Capital Social: 3.008 euros. 

Objeto SociahEncofrado y es­
tructuras de hormigón de toda 
clase de edificios y construccio­
nes; trabajos de albañilería en 
general j otras actividades que-., 
tengan relación con lo antes 
consignado. 

OBRAS URBANAS SANTA 
ANA SOCIEDAD LIMITADA 
Dotnicilio: Pedanía Santa Ana, 

C/Buen Pastor, 7 (Albacete) 
Capital Social: 3.605 euros. 

Objeto Social: La promoción y 
construcción, total o parcial, de 
viviendas, tanto de protección 
oficial como libres, por cuenta 
propia o de terceros, sin limita­
ción, como, así mismo, locales 
de negocios y edificaciones, 
obras y construcciones de todo 
tipo. 

INFORMÁTICA 

DISEÑO DESARROLLO Y 
MANTENIMIENTO DE 

PÁGINAS WEB ALAWEB 
SOCIEDAD LIMITADA 

Domicilio: Pza/San Felipe 
Neri, 4, 2°E (Albacete) 

Capital Social: 3.010 euros. 
Objeto Social: Confección, dise­
ño, desarrollo y manterümiento 
de páginas web, logotipos y ba­
ses de datos; programación in­
formática por cuenta propia o 
ajena; publicidad informática y 
comercio electrónico. 

ARGOS INTERNET 
VILLARROBLEDO 

SOCIEDAD LIMITADA 
LABORAL 

Domicilio: C/Guerrero, 7 (Vi­
llarrobledo) 

Capital Social: 3.606,06 euros. 
Prestación de los servicios rela­
cionados con la informática, 
compraventa de ordenadores y 
consumibles y conexiones a in­
ternet. 

Ql CIUDAD REAL 

cumplidos por esta sociedad. 

CONSTRUCCIONES 
SIMANCAS MONROY S.L. 

Domicilio: C /Aduana , 18 
(Puertollano) 

Capital Social: 22.000.000 ptas. 
Objeto Social: La promoción, 
construcción y venta de toda 
clase de fincas urbanas y rústi-

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

CONSTRUCCIÓN Y ESTRUCTU­
RAS DUBAR S.L. 

Domicilio: C/Piedrabuena, 4, 
1°A (Puertollano) 

Capital Social: 3.600 euros. 
Objeto Social: La compra, ven­
ta, promoción, construcción de 
todo tipo de viviendas; repara­
ciones de albañilería en gene­
ral, estructuras metálicas y cu­
biertas. Quedan excluidas to­
das aquellas actividades para 
cuyo ejercicio la ley exija re­
quisitos especiales que no que­
den cumplidos por esta socie­
dad. 

AISLAMIENTOS Y 
CALORIFUGADOS 

CRIPTANA S.L. 
Domicilio: C/Cambronera , 21 

(CftiWi) j^efr iRtar ia) 
Capital Social: 3.606,06 e,UEqSf.„rt 
Objeto Social: La colocación y 
venta de aislamientos y calori-
fugados de todas clases, y la 
construcción de toda clase de 
obras y edificios. La Sociedad 
podrá desarrollar el objeto so­
cial mediante la titularidad de 
acciones o participaciones en 
sociedades con objeto idéntico 
o análogo. 

ROAL OBRAS S.L. 
Domicilio: C/Socuéllamos,6, 

bloque 3,1°B (Campo de 
Criptana) 

Capital Social: 3.005,07 euros. 
Objeto Social: La adquisición 
de terrenos, su urbanización, 
parcelación, explotación y 
venta; la realización por cuen­
ta propia o de terceros, bien 
sea directa o bien por medio 
de contratistas, subcontratistas 
o destajistas de edificaciones 
destinadas a vivienda y locales 
de negocio o a fines industria­
les o comerciales. 

FRANMAX PROMOCIONES 
S.L. 

Domicilio: Paseo de Calvo So-
telo, 39, bajo (Socuéllamos) 

Capital Social: 174.292 euros. 
Objeto Social: Las actividades 
propias de una empresa cons­
tructora, proingtora e inmobi- . 
liaría. Quedan excluidas todas 
aquellas actividades para cuyo 
ejercicio la ley exija requisitos 
especiales que no queden 

HOSTELERÍA 

DISCO PIROPO S.L. 
Domicilio: C/Hidalgos , 9 

(Ciudad Real) 
Capital Social: 18.030 euros. 

Objeto Social: La prestación de 
servicios de hostelería. Si algu­
na de las actividades incluidas 
en el objeto social estuviera re­
servada por Ley a determina­
da categoría de profesionales, 
deberán realizarse a través de 
persona que ostente la titula­
ción requerida, concretándose 
el objeto social a la intermedia-

INDUSTRIA 

. • • . ' ! ' • • > ; ; / . 

BROTHERLY S;í..-„fninTQCI 
Domicilio: C/Socuéllamos, 14, 

mini-nave 12 (Ciudad Real) 
Capital Social: 18.030 euros. 

Objeto Social: La confección en 
. se r ia4e ,to(}5l ,tipo^^e proidasjde : - -. 
vestir, su comercialización y 
distribución. 

COMERCIAL ALFALFAS Y 
. DESHIDRATADOS 

Domicilio: C/AlfonscrX-s/ 
(Pedro Muñoz) 

Capital Social: 3.006 euros. 
Objeto Social: a.- La transfor­
mación y compraventa de fo­
rraje y cereales, b.- La compra­
venta, arrendamiento y explo­
tación de fincas rústicas y urba­
nas. Quedan excluidas todas 
aquellas actividades para cuyo 
ejercicio la ley exija requisitos 
especiales que no queden cum­
plidos por esta sociedad. 

INMOBILIARIAS, ] . •, 

DIOVAL DE CAPITAL S.L. 
Domicilio: C/Cirilo Villena, 5 

(Tomelloso) 
Capital Social: 69.540 euros. 

Objeto Social: La adquisición, 
reforma, administración, explo­
tación y enajenación de bienes 
inmuebles tanto rurales como 
urbanos. 

COMERCIO 

PINFAMISAN S.L. 
Domicilio: C/Manzana, 21 
(Argamasilla de Calatrava) 
Capial Social: 3.015 euros. 

Objeto Social: La comerciali­
zación, compra y venta de pin­
turas industriales. 
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CONFECCIONES 
ARTESANAS ROVER S.L. 

Domicilio: C / García Morato, 
10 (Alcázar de San Juan) 

Capital Social: 3.006 euros 
Objeto Social: Comercialización 
y confección de prendas de ves­
tir. 

PYMELMAN S.L. 
Domicilio: Cinco Casas. Plaza 

del Comercio, 2 
(Alcázar de San Juan) 

Capital Social: 3.100 euros. 
Objeto Social: La intermedia­
ción en el comercio y la venta al 
por mayor de alimentos. Que­
dan excluidas las actividades 
que requieran disposiciones es­
peciales. 

HERMANOS CARRETÓN 
VALVERDE S.L. 

Domicilio: C/La Solana, 137 
(Argamasilla de Alba) 

Capital Social: 3.100 euros. 
Objeto Social: La compraventa 
y distribución comercial de ali­
mentos y bebidas. 

SERVICIOS 

ARISECTOR S.L. 
Domicilio: C/Murallas, 2, 4°B 

' (Ciudad Real) 
Capital Social: 6.010 euros. 

Objeto Social: La prevención y 
control de plagas; exterminio de 
aniítt'ál'é's'' 3'áninos; desinsecta­
ción, desratización, desratoni-
zación y desinfección de cual­
quier clase. 

e CUENCA 
CONSTITUCIONES 

COMERCIO 

JSC RUTAUTO S.L. 

Dpmicilio: Avda/ De la Cruz 
Roja, s /n (Cuenca) 

Capital Social: 90.151,82 euros. 
Objeto Social: El comercio, repa­
ración y mantenimiento de vehí­
culos automóviles, nuevos y usa­
dos, y venta de repuestos y acce­
sorios del automóvil, venta y al­
quiler de vehículos nuevos y 
usados. 

ENRIQUE TUDELA 
Domicilio: Prolongación Reina 

Fabiola s /n (Tarancón) 
Capital Social: 61.000 euros. 

Objeto Social: Compra y venta, 
distribución, importación y ex­
portación de artículos textiles, 
calzado, artículos de cuero, pele­
tería, prendas y artículos depor­
tivos; juguetes; mobiliario de ho­
gar y oficina; aparatos eléctricos, 
electrónicos, electrodomésticos; 
artículos de menaje, ferretería, 
adorno y regalo. 

CONSTRUCCIÓN 

ASIMANCHA S.L. 
Domicilio: C/Mayor, 9 (Sisante) 

Capital Social: 3.100 euros. 
Objeto Social: Trabajos de albañi-
lería, agente urbanizador. Gesto­
ría y asesoramiento laboral, fis­
cal, contable e inmobiliario. 
Agencia de seguros. Gestión in­
mobiliaria. Agente bancario y fi­
nanciero, compraventa de accio­
nes, valores mobiliarios y fondos 
de inversión. 

CONSULTORÍA 

CUENCACALIDAD S.L. 
Domicilio: Avda/República 
Argentina, 14, 3°A (Cuenca) 
Capital Social: 3.050 euros. 

Objeto Social: La consultoría de 
empresas en la rama de calidad, 
medio ambiente, prevención de 
riesgos, seguridad e higiene en el 
trabajo. Consultoría empresarial 
en tecnologías de la información 
y comunicaciones. Consultora 
de empresas de economía social, 
arrendamiento de bienes inmue­
bles. 

INDUSTRIA 

ÁRIDOS CHILLARON S.L. 
Domicilio: C/Antonio Cobo, 2 

(Campillo de Altobuey) 
Capital Social: 3.100 euros.-' 

Objefd^SÓSiál: ?ti5tóvé&fiaTñiento' 
de cualquier tipo de productos 
mineros. Explotación y venta de 
estos recursos y hormigón y sus 
derivados. 

B GUADALAJARA 

CONSTITUCIONES 

HOSTELERÍA 

CHARCUELA S.L. 
Domicilio: Paraje "El Pontón" 

(Valdepeñas de la Sierra) 
Capital Social: 3.010 euros. 

Objeto Social: Explotación y ges­
tión de negocios de hostelería y 
restauración para actos sociales. 
El asesoramiento y realización 
de estudios, análisis, diseños y 
proyectos de planes estratégicos 
para la implantación de nuevos 
negocios de hostelería. 

COMERCIO 

CIBISARTIFEXS.L. 
Domicilio: Polígono Industrial 

n° 2, parcela 37.2 (Cabanillas del 
Campo) 

Capital Social: 3.101 euros. 
Objeto Social: Comercio al por 
mayor de productos de alimen­
tación. La adquisición de terre­
nos, su urbanización, construc­
ción, bien sea directamente o 

mediante su contrata con otras 
empresas, y la venta y arrenda­
miento de toda clase de bienes 
inmuebles. 

INMOBILIARIA 

INMOBILIARIA DIVISIÓN 
CENTRO AZUQUECA S.L. 

Domicilio: C/Soria, s/n, esquiu-
na Travesía Toledo (Azuqueca 

de Henares) 
Capital Social: 1.000.000 ptas. 

Objeto Social: La promoción co­
mercial de todo tipo de fincas y 
edificaciones, bien sean propias 
o ajenas. La adquisición, tenen­
cia y explotación de terrenos y 
edificación de inmuebles. 

SERVICIOS 

RESIDENCIA TERCERA EDAD 
LOS ROSALES DE 

VALDETORRES DE JARMA 
S.L. 

Domicilio: Avda/Talamanca, 
436 (Almoguera) 

Capital Social: 354.100 euros. 
Objeto Social: Asistencia y servi­
cios sociales para niños, jóvenes, 
disminuidos físicos y ancianos 
en centros residenciales. Cons­
trucción completa, reparación y 
conservación de obras y edifica­
ciones. Consolidación y prepara­
ción de terrenos, incluidos siste-
mas-'dé'agótjatfii'éhTo y clraga'dos" 
o demoliciones. 

ñ TOLEDO 

CONSTITUCIONES 

INDUSTRIA 

FERRALLADOS Y 
ESTRUCTURAS SERVÍAN 

S.L.L. 
Domicilio: Carretera Toledo-

Ávila, km.32 (Santo Domingo) 
Capital Social: 9.016 euros. 

Objeto Social: La fabricación de 
estructuras de hormigón y de fe-
rrallados o armazones de hierro 
para las estructuras de hormigón 
armado. 

TRANSPORTE 

VIAJES EL ZAMORANO S.L. 
Domicilio: Carretera Calera, 

km. 10 (Santo Domingo-Caudi-
Ua) 

Capital Social: 500.000 ptas. 
Objetivo Social: El transporte 
por carretera de viajeros y de 
mercancías en general, la repara­
ción de vehículos de toda índole 
y su comercialización. 

TRANSANTACRUZ S.L. 
Domicilio: Carretera Calvin, 34 

(Santa Cruz de Retamar) 
Capital Social: 14.000 euros 

Objetivo Social: Transporte de 
mercancías por carretera. 

INMOBILIARIAS 

MAXORATA RIEGOS S.L.L. 
Domicilio: C/Río Alberche, 8 

(Carranque) 
Capital Social: 3.030 euros. 

Objeto Social: Comercio y explo­
tación de bienes inmuebles. 
Construcción. Comercio, fabrica­
ción, transporte y gestión de pro­
ductos de alimentación, cons­
trucción de locomoción, mobilia­
rio, electrodomésticos. Servicios 
profesionales de formación. Co­
mercio de márketing y ventas. 
Fontanería, albañilería y electri­
cidad. 

PROYCO 2000 S.L. 
Domicilio: C/Ronda del Cani­
llo, 33,1°B (Talavera de la Rei­

na) 
Capital Social: 1.500.000 ptas. 

Objeto Social: Compraventa y 
permuta de fincas, tanto rústicas 
como urbanas. Realización de 
trabajos de movimiento de tie­
rras y excavaciones y obra civil. 
Urbanización y parcelación de 
solares y terrenos. Ejecución de 
obras. Construcción, rehabilita­
ción, reparación, conservación, 
promoción y venta de decoracio­
nes. 

FERTENSIÓN S.L. 
Domicilio: Polígono industrial 
La Frontera, C/Número Dos 

(Ugena) 
Capital Social: 500.000 ptas. 

Objeto Social: Promoción, ges­
tión, compra, venta y arrenda­
miento de solares y fincas, para 
sí o para terceras personas. Pro­
moción y construcción de in­
muebles. Estudios e informes, 
proyectos y direcciones, así co­
mo servicios de mantenimiento 
y conservación de bienes irunue-
bles. Parcelación y urbanización. 

COMERCIO 

LICORES CARO S.L. 
Domicilio: C / Barrio San Luis, 7 

(Yepes) 
Capital Social: 9.015 euros. 

Objeto Social: Comercio al ma­
yor y menor de licores. 

MARIANO SÁNCHEZ 
ESCALONILLA S.L. 

Domicilio: C/Juan de Austria, 
20 (Fuensalida) 

Capital Social: 3.006 euros. 
Objeto Social: Comercio de mue­
bles y mobiliario en general, al 
por mayor y al por menor. Trans­
porte de mercancías por carrete­
ra. 

IMPERIAL PROYECTOS Y 
REPROGRAFÍA 47 S.L. 

Domicilio: C/Chile, 1 (Toledo) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social: Compraventa de 
material de papelería e informá­
tica, de inmuebles y terrenos. Re­
producción de textos e imáge­
nes. Todo lo relacionado con las 
artes gráficas. Composición de 
textos. Toda clase de edición. Co­
mercio de los productos citados 
y de muebles de oficina y máqui­
nas y equipos de oficina. 

AGRICULTURA 

AGRO FINCAS MUÑOZ 
PEDRAZA S.L. 

Domicilio: C/Ancha, 29 (La 
Guardia) 

Capital Social: 3.000.000 ptas. 
Objeto Social: Explotación, apro­
vechamiento y comercialización 
de recursos agrícolas, ganaderos, 
cinegéticos y forestales de fincas, 
desarrollo de actividades pro- '• 
ductivas, turísticas, cinegétlcáfe^'"'"^' 
artesanales o de fabricación o 
venta de sus productos. Servi­
cios y asesoramiento de bienes 
inmuebles. 

HOSTELERÍA 

DISCOTECA D'COLORES S.L. 
Domicilio: C/Cervantes, 7 (Tole­

do) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social: Discoteca, sala de 
espectátulos-y+tdstel'ériá.^''"' ' ' ' 

TREN'S IRLAND S.L. 
Domicilio: Paseo del Cristo, 12 

(Madridejos) 
Capital Social: 3.006 euros. 

Objeto Social: Explotación de ne­
gocios relacionados con la hoste­
lería y restauración; en hoteles, 
hostales, restaurantes, bares, ca­
feterías, cafés, salones de té, me­
sones, tabernas, chocolaterías, 
heladerías, discotecas, servicios 
de catering y salas de fiesta y 
pubs. Disposición, compra, ena­
jenación y gravarnen dé bienes 
inmuebles. 

PÁPEOS Y PISCOLABIS 
Domicilio: Av/América s /n (To­

ledo) 
Capital Social: 510.000 ptas. 

Objeto Social: Explotación de to­
da clase de negocios de alimen­
tación y hostelería, restaurantes, 
cafeterías, bares, discotecas, dis-
co-pub, salas de baile, y servicios 
de catering o de colectividades. 

ELECTRICIDAD 

ELECTRICIDAD MARSAN 
HUERTA S.L. 

Domicilio: C / Félix Rodríguez 
de la Fuente, 22 (Huerta de Val-

decarábanos) 
Capital Social: 3.608 euros. 

Objeto Social: La instalación 
eléctrica en general. La instala­
ción de redes telegráficas, telefó­
nicas, telefom'a sin hilos de tele­
visión. 
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OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO (Para más 
información: 
Nombre: Angeles Río de 
Pedro 
Dirección: Dirección General 
de Política de la Pyme 
"mailto:angelesr@ipyme.org 
" angelesr@ipyme.org 
a María de Molina 50, T 
planta 28046 MadridFax: 
+34 91 545 09 40 
Dirección-Dirección Remanal 
de Comercio de Toledo 
a Alfonso X el Sabio, 1 
45001 Toledo Nombre: 
Pedro A. Morejón 
Fax:+ 34 925 28 53 82 

•Portugal 

REF-2794/01 
Empresa portuguesa es­
pecializada en la fabrica­
ción de tejidos para el ho­
gar con bordados, busca 
agentes y distribuidores 
para que comercialicen 
sus productos. La empre­
sa posee su propia colec­
ción, pero puede fabricar 
productos por encargo, 
de acuerdo con muestras 
que proporcionen los 
clientes. 

REF-2795/01 ' ~ ' 
Empresa portuguesa es­
pecializada en la fabrica­
ción de tejidos con borda­
dos, desea exportar pren­
das religiosas. Posee su 
propia colección pero 
puede realizar trabajos 
por encargo, de acuerdo 
con las muestras que pro­
porcionen los clientes. 
REF-2673/01 

Empresa portuguesa de­
dicada a la venta y dis­
tribución de vinos de 
calidad (blanco, tinto y 
espumoso), está intere­
sada en encontrar socios 
para: - Ampliar las ven­
tas de vinos portugue­
ses de la región de DVO. 
Esta región posee las 
condiciones óptimas pa­
ra el cultivo de cepas. 
Estos vinos, con deno­
minación de origen, po­
seen una excelente cali­
dad y son muy aprecia­
dos; - Cooperación co­
mercial en cuanto a 
acuerdos de distribu­
ción y representación. 

REF-2533/01 
Fabricante portugués de 
camisas para hombre, 
busca comprador intere­
sado en adquirir esta em­
presa bajo condiciones 
ventajosas. La empresa 
está en funcionamiento y 
ofrece un amplio "know 
how" relacionado con su 
actividad. 

REF-2062/01 
Empresa de la República 
de Benin desea exportar 
fibra' dé 'álgodSnfy 'gíaí!©, 
madera, fertilizantes, 
aceite de palma. La em­
presa desea importar vi­
nos, cosméticos, zapatos 
y prendas de vestir usa­
dos, tejidos, electrónica. 

REF-2095/01 
Empresa portuguesa de­
dicada a la importación y 
venta de equipos de esté­

tica y medicina estética 
(láser para cirugía vascu­
lar, depilación definitiva, 
aparatos electromédicos y 

' estéticos), especialmente 
diseñados para esteticis-
tas, cirujanos plásticos y 
vasculares, dermatólo­
gos, etc.; desea exportar 
dos de sus marcas exclu­
sivas y busca empresas 
del sector interesadas en 
distribuir este tipo de 
equipamiento en sus paí­
ses respectivos. 

REF-2191/01 
Fabricante portugués de 
tecnología y productos 
para la elaboración de 
pastelería y panadería, es­
tá interesado en estable­
cer acuerdos comerciales 

. con el fin de introducir su 
empresa en mercados ex­
tranjeros. 

REF-2192/01 
Fabricante portugués de 
lana para tejer, hilos de 
pura lana para tapices e 
hilo para tapices "Arraló­
los". Su intención es la de 
establecer acuerdos para 
sus productos con posibi­
lidad de accesp a materias 

'aprimas u-otros procíuctos [ 
para tapicería y borda­
dos. 

REF-2193/01 
Fabricante portugués de 
ensamblaje de cableado 
eléctrico, ensamblaje de 
paneles de control, en­
samblaje de cualquier ti­
po de equipamiento elec­
tromecánico, etc.; desea 

establecer acuerdos de co­
operación para subcon-
tratación en el sector elec­
tromecánico. 

REF-2194/01 
Fabricante portugués de 
componentes metálicos 
(piezas de estampado 
de acero, piezas de ca­
bleado y tuberías, en­
samblajes para soldar), 
desea exportar estos en­
samblajes. 

REF-2195/01 
Fabricante portugués de 
ferretería convencional 
para construcción y pa­
ra muebles (cerraduras 
para puertas, bisagras, 
manillas de puertas, 
etc.), desea vender el ca­
pital social de la empre­
sa en su totalidad o una 
parte. 

REF-2196/01 
Fabricante portugués de 
cable y contenedores de 
acero para transporte y 
almacenaje (utilizados 
por mensajeros, indus­
tria automovilística, em­
presas de logística, etc.), 
equipamiento para su-
permercado (carritos, • 
contenedores rodantes), 
expositores para vender 
(chocolates, pilas), desea 
establecer acuerdos co­
merciales y de represen­
tación en las áreas men­
cionadas, para imple-
mentar una red de ven­
tas en sus países de ori­
gen. 
REF-2197/01 

Empresa portuguesa es­
pecializada en la fabrica­
ción de calcetines para ni­
ños (niños y niñas), hom­
bres y mujeres, busca so­
cios comerciales, agentes 
y mayoristas para sus 
productos. Para la fabri­
cación se utiliza algodón, 
acrílico y lana. 

REF-2198/01 
Empresa portuguesa fa­
bricante de productos 
de granito desea esta­
blecer acuerdos comer­
ciales para sus produc­
tos. Todos los artículos 
se presentan en gris y 
amarillo. 

REF-2199/01 
Fabricante portugués de 
salchichas tradicionales 
y productos derivados, 
desea introducir sus pro­
ductos en nuevos merca­
dos y establecer acuer­
dos comerciales de ex­
portación. También son 
bienvenidos todos los 
contactos que se realicen 
con agentes y distribui­
dores. 

REF-2200/01 
Fabricante portugués de 

^Í^üeei'¿fe ''a¿"M'<Térá de' 
cerezo, de estilo francés, 
desea ponerse en con­
tacto con un fabricante 
de componentes de ma­
dera y establecer inter­
cambios comerciales. Se 
solicitan acuerdos técni­
cos en formación y nue­
vas tecnologías del sec­
tor. 

REF-1960/01 
Empresa portuguesa de­
dicada al sector de mol­
des para inyección de 
plásticos, situada en Ma-
rinha Grande (una am­
plia área de la industria 
de fabricación de mol­
des), especializada en 
consultoría (estudio y 
planificación de moldes, 
análisis dimensional) y 
comercialización de mol­
des, está interesada en: -
cooperación comercial 
(búsqueda de represen­
tantes o agentes comer­
ciales) con el fin de au­
mentar las ventas de 
moldes portugueses). 

REF-2018/01 
Consultoría de negocios 
portuguesa, dedicada a 
la prestación de servi­
cios de consultoría de 
gestión de empresas, in­
cluido soluciones de 
software de gestión, de­
sea representar este tipo 
de servicios en Portugal. 
La ernpresa e^tá intere­
sada especialmente en 
cooperar en lo que a téc­
nica se refiere con em­
presas similares, con el 
fin de elaborar acciones 
conjuntas, a través de la 
constitución de una 
joint venture. Sobre to­
do, la empresa puede 
ofrecer su carácter cóm-
plemert^-^$í^^¿ií'^a^^p^rt 

un área' geográfica más 
amplia y prestando una 
mayor gama de servi­
cios. 

N OTiciAsmICEX 
':^íi'^^^m'í¡i0&m^S',^ ícf-m*' ;««:fe«.1 ST ü -̂V •TTT^sr^^rr^rT 

La zona euro registró el pasado mes de abril un déficit en su comercio exte­
rior de 3.000 millones de euros (cerca de 500.000 millones de pesetas), según 
los primeros cálculos publicados el pasado 20 de junio por Eurostat, la Ofi­
cina estadística de la Unión Europea (UE). En el mismo mes del año prece­
dente, los países de la zona euro experimentaron un excedente de 200 mi­
llones de euros, que en marzo de 2001 fue de 3.200 millones y en marzo de 
2000 de 3.600 millones de euros. "El comercio exterior de la zona euro regis­
tró un déficit de 5.600 millones de euros en los cuatro primeros meses del 
año 2001, comparado con el déficit de 1.800 millones de euros registrado du­
rante los cuatro primeros meses de 2000", precisa Eurostat en un comunica­
do. 

El clima económico empeora en Portugal. El clima económico portqgués.-
está sufriendo un paulatino empeoramiento, acompafiando la ten4ci7cia, 
de otros países de la Unión Europea (UE). Así se despreríde Hel análisis 
de varios indicadores económicos publicados en los últimos meses. Los 
datos disponibles hasta mayo de 2001 apuntan a una caída de la inver­
sión en material de transporte y construcción, a pesar de la tendencia a 
la recuperación de este sector. La inflación continúa fuera de control y es 
casi imposible que no supere el 4% a finales del presente ejercicio. Bajo 
esta perspectiva, el Gobierno luso está comenzando a plantearse fuertes 
medidas de control que harán replanterase algunas de las políticas en 
curso. 

Portugal ocupa la séptima posición en el ránking de importadores de libros es­
pañoles España exportó libros a Portugal por valor de 269.000 millones de escu­
dos (220.000 millones de pesetas) en los cinco primeros meses de 2001, un 11,3% 
menos que en el mismo periodo del ejercicio anterior. En términos comparati­
vos, Portugal la séptima posición en el ránking de importaciones de libros y 
productos editoriales españoles. Estos datos fueron divulgados por la Federa­
ción Española de Cámaras del Libro. 

Portugal espera la llegada de capital foráneo a su sector eléctrico. La Red Eléc­
trica Nacional (REN) de Portugal se encuentra lista para recibir el ingreso de 
empresas privadas en su capital a partir de 2002, como parte de la liberalización 
que tendrá lugar en el sector. Funcionarios de la entidad, que cuenta con el 70% 
de sus acciones en manos del Estado, indicaron que sería conveniente el acceso 
de otras firmas a REN para garantizar así los principios de igualdad en las ope­
raciones. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE AGRIOXTURA, 

JPESCA Y AUMENTAOÓN 

* Orden de 25 de julio de 
2001 por la que se modifi­
can las prohibiciones al 
nnovimiento de ganado 
porcino recogidas en la Or­
den de 10 de julio de 2001, 
por la que se establecen 
medidas cautelares adicio­
nales para el control de la 
peste porcina clásica en Es­
paña. 
BOE 26 de julio de 2001. 

* Orden de 25 de julio de 
2001 por la que se estable­
cen límites de determina­
dos hidrocarburos aromá­
ticos policíclicos en aceite 
deorujodeoHva., 
BOE 26 de julio de 2001. 

* Resolución de la Fiesi-
dencia del Fondo Español 
de Garantía Agraria por la 
que se anuncia la adjudica­
ción del suministro de tres 
equipos de frío para las 
Urúdades de Almacena­
miento de Cinco Casas 
(Ciudad Real), Montijo 
(Badajoz) y Campo Lugar 
(Cáceres). 
BOE26dejuliode2001. 

• MlNISTEraO DE EDUCAOÓN, 

CULTURA Y DEPORTE 

* Resolución de 3 julio de 
¡2001, de la Dirección Ge­
neral de Cooperación y 
Comunicación Cultural, 
por la que se da publicidad 
al Convenio de colabora­
ción entre el Ministerio de 
Educación, Cultura y E>e-
porte y la Comunidad Au­
tónoma de Castilla-La 
Mancha para la realización 
del Catálogo Colectivo del 
Patrimonio Bibliográfico. 
BOE 26 de julio de 2001. 

• MINISTERIO DE MEDIO 

AMBIENTE 

* Orden de 12 de julio de 
2001 por la que se regula la 
concesión de las subvencio­
nes previstas en la Orden de 
28 de febrero de 1989, por la 

que se regula la gestión de 
aceites usados, por las acti­
vidades de recuperación y 
valorización de aceites usa­
dos durante el año 2000. 
BOE26dejuUode2001. 

• MINISTERIO DE SANIDAD Y 

CONSUMO 

* Resolución de la Geren­
cia de Atención Primaria 
de Ciudad Real por la que 
se anuncia obras de refor­
ma y ampliación del Cen­
tro de Salud de Bolaños. 
BOE26dejuliode2001. 

* Resolución del Complejo 
Hospitalario de Albacete 
por la que se anxmcia correc­
ción de errores del concurso 
de suministros expedientes 
números 2001-0-38, 2001-0-
39, 2001-0-14, 2001-0-15, 
2001-046 y 2001-047. 
BOE 27 de juüo de 2001. 

* Resolución de la Geren­
cia de Atención Primaria 
de Puertollano (Ciudad 
Real) por la que se hace 
pública la adjudicación del 
concurso abierto de sumi­
nistros que se cita. 
BOE26dejuUode2001. 

• MINISTERIO DE TRABAJO Y 

ASUNTOS SOCIALES 

* Resolución áé 10 Áe julio 
de 2001, de la Dirección 
General de Trabajo, por la 
que se dispone la inscrip­
ción en el Registro y publi­
cación del in Convenio Co­
lectivo de la empresa 'Ti­
mad, Sociedad Anónima". 
BOE 27 de julio de 2001. 

* Resolución de 10 de julio 
de 2001, de la Dirección 
General de Trabajo, por la 
que se dispone la inscrip­
ción en el registro y publi­
cación de la Revisión Sala­
rial del XVn Convenio Co­
lectivo de Autoescuelas. 
BOE 27 de juUo de 2001. 

• MINISTERIO DE FOMENTO 

* Resolución de la Direc­
ción General del Instituto 
Geográfico Nacional por 
la que se hace público el re­
sultado del concurso de 
asistencia y consultona de 
"Apoyo, aerotriangulación 
y restitución de 60 hojas del 
Mapa Topográfico Na­
cional a escala 1:25.000 de 
las provincias de Toledo y 
Cáceles" (E01.043). 

BOE 27 de julio de 2001. 

* Resolución de la Direc­
ción General del Instituto 
Geográfico Nacional por 
la que se hace público el re­
sultado del concurso de 

asistencia y consultona de 
"Apoyo, aerotriangulación 
y restitución de 96 hojas del 
MTN a escala 1:25.000, de 
Castilla-La Mancha y An­
dalucía" (E01.047J. 
BOE 27 de juHo de 2001. 

• COMUNIDAD AUTÓNOMA 

DE CASTILLA-LA MANCHA 

* Resolución de la Conse­
jería de Agricultura y Me­
dio Ambiente, de 2 de ju­
lio de 2001, por la que se 
anuncia licitación por el 
sistema de concurso públi­
co, procedimiento abierto, 
para el suministro de un 
equipo analizador de la ca­
lidad físico-química y re­
cuento de células somáti­
cas de la leche. 
BOE 27 de juUo de 2001. 

* Resolución de la Conse­
jería de Agricultura y Me­
dio Ambiente, de 2 de ju­
lio de 2001, por la que se 
anuncia la licitación por el 
sistema de concurso públi­
co, procedimiento abierto, 
para el suministro de un 
equipo analizador para el 
recuento de gérmenes en 
la leche. 

BOE 29 de juüo de 2001. 

* Resol^dón.de la Conseje­
ría de Obras Públicas, Junta 
de Comunidades de Castilla-
La Mancha, de 17 de julio de 
2001, por la que se hace públi­
ca la adjudicación del expe­
diente CN-AB-00-127. 
BOE29dejuUode2001. 

• MINISTERIO DE CIENCIA Y 

TECNOLOGÍA 

* Real Decreto 786/2001, 
de 6 de julio, por el que se 
aprueba el Reglamento de 
Seguridad contra incen­
dios en los establecimien­
tos industriales. 
BOE 29 de juUo de 2001. 

• TRIBUNAL CoNSTiruaoNAL 

* Conflicto positivo de 
competencia número 
3549/2001, promovido por 
el Consejo de Gobierno de 
la Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha, en 
relación con el Real Decreto 
117/2001, de 9 de febrero. 
BOE 28 de juUo de 2001. 

• BANCO DE ESPAÑA 

"' Resolución de 23 de julio 
de 2001, del Banco de Espa­
ña, por la que se aprueba el 
"Modelo Oficial de Afección 
de préstamos no hipoteca­
rios en garantía de operacio­
nes con el Banco de España", 
que será de aplicación a par­
tir del 31 de enero de 2002. 
BOE 28 de julio de 2001. 

DOCM 
Semanaltnente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y reso­
luciones de la Administra­
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia­
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• SINDICATURA DE CUENTAS 

* Fiscalización. Resolu­
ción de 29 de junio de 
2001, por ia que, conforme 
a lo dispuesto en el art. 20 
de la Ley 5/1993, de 27 de 
diciembre, se acuerda dar 
publicidad en el DOCM al 
informe definitivo de fis­
calización de las subven­
ciones recibidas, durante 
1996, de la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La 
Mancha, por la Diputación 
Provincial de Ciudad Real. 
D.O.C.M. 24 de julio de 
2001. 

• MINISTERIO DE ECONOMÍA 

* Resplucipn 4p j ^ de, junio 
de 2001, de la Dirección 
General de Política Ener­
gética y Minas, por la que 
se autoriza a Red Eléctrica 
de España, S.A. la instala­
ción de la línea eléctrica a 
400 kV, doble circuito, Tri-
llo-Calatayud Este, con en­
trada y salida en las subes­
taciones de Medinaceli y 
Terrer, en las provincias de 
Guadalajara, Soria y Zara­
goza. 

D.O.C.M. 24 de julio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE SANIDAD 

•Resolución de 11 de julio 
de 2001, de la Delegación 
Provincial de Sanidad de 
Guadalajara, por la que se 
anuncia la licitación al 
concurso convocado para 
el siunLnistro de gasóleo C 
para el Instituto Leprológi-
co de Trillo (Guadalajara). 
D.O.C.M. 24 de julio de 
2001. 

* Resolución de 11 de ju­
lio de 2001, de la Delega­
ción Provincial de Sani­
dad de Guadalajara, por 
la que se anuncia la lici­
tación al concurso convo­
cado para el suministro de 
gasóleo C para la Urúdad 
Residencial y Rehabilita-
dora de Alcohete (Guada­
lajara). 

D.O.C.M. 24 de julio de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE 

VILLARROBLEDO 

* Anuncio de 10 de julio 
de 2001, del Ayuntamien­
to de Villarrobledo, sobre 
calificación urbanística pa­
ra instalación de desguace 
de maquinaria agrícola en 
suelo no urbanizable.. 
D.O.C.M. 24 de julio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE OBRAS 

PÚBLICAS 

* Anuncio de 6 de julio de 
2001, de la Comisión Pro­
vincial de Urbanismo de 
la Consejería de Obras 
Públicas de Albacete, por 
el que se publica el acuer­
do de 2 de julio de 2001, 
relativo a aprobación defi­
nitiva de modificación 
puntual de las normas 
subsidiarias de Chinchilla, 
modificación de alinea­
ciones en Avenida de la 
Constitución. 
D.O.C.M. 24 de julio dé 
2001. 

• CONSEJERÍA DE 

ADMINISTRAOONES PÚBUCAS 

* Juego. Acueríjlo de 24 
de-}ulio de 2001,' por el 
que se resuelve el proceso 
para la concesión de la 
autorización de instalación 
de un casino de juego en 
la Comunidad Autónoma 
de Castilla-La Mancha. 
D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. 

* Estatutos. Orden de 12 
de julio de 2001, de la 
Consejería de Adminis­
traciones Públicas, por la 
que se dispone la publi­
cación de la modificación 
de estatutos de la Manco­
munidad Monte Ibérico 
provincia de Albacete. 
D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. 

* Corrección de errores 
de 13 de julio de 2001, a la 
Resolución de la Conse­
jería de Administraciones 
Públicas, por la que se 
anuncia la licitación del 
contrato de servicios que 
tiene por objeto contrata­
ción de Operadores telefó-
rúcos para la atención del 
Teléfono Único de Infor­
mación de la JCCM, (0-1-
2) (Expediente 22/2001). 
D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. 

* Resolución de 13 de ju­
lio de 2001, de la Secreta­
ría General de Adminis­

traciones Públicas por la 
que se anuncia la lici­
tación del contrato de su­
ministro que tiene por ob­
jeto el Equipamiento y 
Carrozado de un Vehícu­
lo Ambulancia (expte. 
18/2001). 
D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. 

• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA Y 

TRABAJO 

* Ayudas y Subvenciones. 
Orden de 6 de julio de 
2001, de la Consejería de 
Industria y Trabajo, por la 
que se prorroga la vigencia 
de la Orden de 3 de julio 
de 1998 por la que se re­
gula la concesión de ayu­
das para el fomento de la 
innovación, calidad indi^is-
trial y el diseño, estaljlefii-
das en el Decreto 53/1998, 
de 26 de mayo, sobre la 
competitividad e incenti­
vos a la inversión empre­
sarial en Castilla-La Man­
cha. 
D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. 

• UNIVERSIDAD DE CASTILLA-

LA MANCHA 

* Resolución de 10 de julio 
de 2001, de la Universidad 
de Castilla-La Mancha, 
por la que se anuncia con­
curso público, procedimien­
to abierto, para la contrata­
ción del suministro, entre­
ga e instalación de 50 or­
denadores personales, con 
destino a la Escuela Supe­
rior de Informática de Ciu­
dad Real, dependiente de la 
Universidad de Castilla-La 
Mancha. 

D.O.C.M. 27 de julio de 
2001. . , 'l T Jf'; 

* Resolución de 10 de julio 
de 2001, de la Universidad 
de Castilla-La Mancha, 

por la que se anvmcia con­
curso público, procedimien­
to abierto, para la contrata­
ción del servicio de edición 
y distribución de la revista 
Infocampus. 

D.O.C.M. 27 de juUo de 
2001. 

• AYUNTAMIENTO DE CAMPO 

DECRIPTANA 

* Resolución de 11 de julio 
de 2001, del Ayuntantíento 
de Campo de Criptana, por 
la que se convoca concurso 
público para la contrata­
ción de las obras de cons­
trucción de Centro de Día 
del Centro Ocupacional de 
Minusválidos Pedro Rogelio 
Sánchez Ruiz, de esta locali­
dad. 

D.O.C.M. 27 de julio de 
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La Consejería está e 

Másde300.000litrosde 
aceite de orujo inmovilizado 

A N A I . MOREIRA 

C-LM 
El aceite de orujo inmovili­
zado en la región como con­
secuencia de la orden en es­
te sentido que el Ministerio 
de Sanidad hizo a primeros 
de juüo continuaba en esta 
situación al cierre de esta 
edición, se­
gún manifes­
taron a este 
s e m a n a r i o 
fuentes de la 
Consejería de 
Sanidad. 

E s t a 
Consejería se 
está esperan­
do a que nue­
vamente el 
Ministerio les informe de 
que ya se puede levantar es­
ta inmovüización para ha­
cerlo. 

El aceite permanece en 
las propios comercios y su­
permercados y ahora habrá 
que comprobar si cumple o 
no las directrices marcadas 
por la nomnativa. 

Una normativa que se 
dio a. conocer el pasado 26 
fie julio-gp *} 9plí*w> Oficial 
delEsjtado al publicarse los 
límites de hidrocarburos 
polidclicos y de benzopire-
no que pueden encontrarse 
en un litro de aceite de orujo 
de oliva para su comerciali-

Los productores se pueden adaptar a la 
nueva normativa sin especiales problemas 

Desde el pasado 
26 de julio ya 
se conoce los 

límites de 
henzopireno 
permitido 

zacióiL De esta forma los 

productores ya pueden vol­
ver a la elaboración de este 
aceite sabiendo que la pro­
ducción del mismo debe 

cumplir esos 
límites para 
poder ser ap­
ta a consu­
mo. 
Desde la 
Asociación 
Nacional de 
Extractors de 
Aceite de 
Orujo de 
O l i v a 

(ANEO) se señala que los lí­
mites aprobados no se valo­
ran ni muy exagerados ni 
poco, puesto que incluso ha­
bía empresas que estaban 
planteando una eliminación 
total de estas sustancias. El 
problema - vuelven a inci­
dir- no es adaptarse sino el 
transtomo que se ha causa­
do al sector. Un sector que 
ha Visto como este tema ha 
puesto en tela de juicio la 
producción de aceite de oru­
jo cuando hay otros elemen­
tos, como el agua, que con­
tienen estas sustcincias con­
sideradas peligrosas si se to­
man en mucha canhdad. 

Aunque esta época del 

ACEITE DE ORUJO INMOVILIZADO 

PROVINCIA 
^ ^ • ^ 7 ^ 

LITROS 

ALBACETE 

CIUDAD REAL 

CUENCA 

GUADALAJARA 

TOLEDO 

C-LA MANCHA 

r*>*̂  

52.146 litros 

20.164 litros 

27.838 litros 

3.395,5 litros 

227.134,5 litros 

330.678 litros 

Fuente: Consejería de Sanidad '( 

año no es de mucho trabajo 
para los aceiteros, desde 
ANEO se explica que la di­
námica del sector ahora es la 
de ir adaptándose a esta 
normativa, que no es com­
plicado, aseguran y en el 
momento que se desinmovi­
lice el aceite se deberá llevar 
a cabo un reetiquetado en 
aquellos casos que se cum­
pla la normativa. 

Este levantamiento de la 
paralización del producto se 

deberá producir cuando la 
Administración sanitaria 
controle si el aceite que ya 
estaba elaborado y en la ca­
dena de distribución tiene 
los límites de las sustancias 
por endm^ de lo permitido. 

EnelBOEdel 26dejuUo 
se fijaba en 5 miligramos de 
hidrocarburos policíclicos 
acromáticos la cantidad per­
mitida por litro de aceite y 
de 2 miligramos de henzopi­
reno. 

Las cooperativas de Albacete han 
recibido 971 millones de Focal 

D.G. 

Albacete 

La Consejería de Agricul­
tura y Medio Ambiente ha 
aprobado la concesión de 
ayudas por valor de 971 
millones de pesetas para la 
modernización de las in­
dustrias agroalimentarias 
de Albacete, con cargo al 
programa de Fomento de 
la Calidad Agroalimentaria 
(Focal 2000-2006), según ha 

Estas ayudas suponen el 31% del totea de las 
concedidas por la Consejería de Agricultura 

informado el delegado de 
la Junta, Siró Torres. 

Las 51 cooperativas y 
empresas de la provincia 
que han sido beneficiarlas 
de estas subvenciones, 
han realizado un volumen 
de inversiones de 3.110 mi­
llones de pesetas, con el fin 
de mejorar la calidad de 

cada uno de los procesos 
que intervienen en la ela­
boración de los diferentes 
productos agroalimenta-
rios de nuestra provincia 
(vino, productos cárnicos, 
lácteos, etc). 

La distribución de las 51 
empresas beneficiarías co­
rresponden cuarente a coo­

perativas y (SAT) y el resto, 
once, son expedientes de 
empresas mercantiles. 

Las subvenciones con­
cedidas por la Consejería 
de Agricultura y Medio 
Ambiente a través del pro­
grama Focal supone una 
media del 31% de ayudas 
por la inversión realizada. 

Las autoridades dieron un paseo por la feria en la inauguradón. 

Cerca 4e 18.0000 
visitantes en la 
Feria del ^o 

Las Pedroñeras espera contar un nuevo re' 
cinto para la edición XXX de la muestra 

M.R.R. 

Cuenca 
La XXIX Feria Interna­
cional dér Ajo" de LáS'Pe­
droñeras, Cuenca, ha reci­
bido alrededor de 18.000 
visitantes, en su última 
edición celebrada del 26 al 
29 de julio. 

ca, 
des" 

En esta edición 
participaron 36 
expositores que 
se instalaron 
en la primera 

nave 

Un año 
más, el ajo 
morado de 
esta comar­
ca conquen­
se fue el 
principal y 
único prota­
gonista, de 
los 2.000 
metros cua­
drados don­
de se celebró el certamen. 
A éste, acudieron profesio­
nales de toda España, para 
conocer las propiedades 
de este producto. 

Las jomadas técnicas 
fueron una de las apuestas 
de los responsables, des­
pués de su abandono en 
las últimas ediciones de la 
feria. En este tiempo, se 
pudieron abordar temas 
como la comercialización 
del ajo de Las Pedroñeras. 
En este aspecto, se profun­
dizó en el mercado exte­
rior del producto, la 
apuesta de futuro de la co­
marca. Además, también 
se estudió un plan estraté­
gico del ajo, gracias a un 
estudio con la Universi­
dad regional. La nutrición 

y el consumo no faltaron 
en el programa de estas 
jomadas técnicas. 

"Én opinión de Ana' Be­
lén Vieco, "el objetivo es 
fomentar su consumo, y 
su utilización farmacéuti-

entre otras finalida-

•Én ' la 'xXI)f 
edición de la 
feria partici­
paron 36 ex­
positores. Es­
tos estaban 
ubicados en 
una primera 
nave, que 
compart ían 
con otros ser­
vicios como 

los stands de información, 
de la Cámara de Comér-̂  
do, cajas rurales, asegura-' 
doras, además del exposi­
tor del Ayuntamiento de 
Las Pedroñeras. 

En la segunda nave de 
la feria, el público visitaba 
y observaba la maquinaria 
que se utiliza en la recolec­
ción del producto, y en las 
demás fases de su prepa­
ración antes de servirlo al 
público. Muchas de estas 
empresas también se en­
cuentran ubicadas en la 
comarca. 

Paralelamente, se orga­
nizaron otras actividades 
para atraer a todos los sec­
tores de la población, co­
mo fue la ruta del tapeo, 
quizá la más secundada. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 3/8/2001.



VIERNES, 3 DE AGOSTO DE 2001 A GRICULTURA-
ECONOMÍA Y EMPRESAS/ 27 

TERESA ROMERO 

C-LM 

A partir del próximo 11 
de agosto entrará en 
vigor la normativa de 
Comercio Exterior para la 
exportación del azafrán 
publicada en el B.O.E el 
pasado 10 de agosto de 
1999. Segiin esta regula­
ción sólo podrá venderse 
con el apelativo "La Man­
cha" el producto criado y 
elaborado en el seno de la 
Denominación de Origen 
que opera en la región. 

La tar- ^t^f^ 
danza en la %^^^^ 

Durante años se ha 

TVas años de reduce 

Una hectárea de azafranal puede 
dar más de 3 millones de beneficios 

e j e c u c i ó n 
de esta dis­
posición se 
ha debido 
al obligado 
c u m p 1 i -
miento de 
un plazo de 
dos años 
hasta ago­
tar existencias mal catalo­
gadas y preparar la distri­
bución para el nuevo eti­
quetado. 

Hasta este momento, 
las argucias de los comer-
cializadores habían pro­
vocado, según el presi­
dente de • 1^, •p)^9(n;Una-
ción de Origen de Aza­
frán La Mancha, Antonio 
García, "la venta de aza­
frán de procedencia iraní 
con el apelativo de La 
Manpha desde que en los 
años 60 se comprobara la 
existencia de una varie­
dad de este producto en 
el país árabe con caracte­
rísticas similares al man-
chego, aunque de peor 
calidad". 

Algunas distr ibuido­
ras comen-
z a r o n 
entonces a 
importar el 
p r o d u c t o 
iraní para 
tratarlo y 
e n v a s a r l o 
en España, 
vendiéndo­
lo con un 
nombre equívoco. 

La consolidación de 
esta práctica supuso para 
los productores manche-
gos una fuerte crisis del 
sector por la bajada de 
precios, que provocó la 
paulatina reducción de la 
superficie dedicada a este 
cultivo autóctono. Un 
dato que lo ilustra es el 
paso de las más de 3.000 
hectáreas cultivadas en 
los ochenta a las 750 que 
se registraron a finales de 

vendido azafrán 
iraní hajo un 

equívoco apelativo 
que h) hizo pasar 

por múnchego 

El condimento 
manchegoes 
considerado 

intemacionalmente 
como el mejor del 

mundo 

la pasada década. 
En los últimos años, 

sin embargo, la estabili­
dad en cuanto a suelo 
dedicado es la nota domi­
nante. Incluso podemos 
hablar de cierto aumento 

s o s t e n i d o 
del interés 
de los agri­
cultores por 
volver a 
este cultivo, 
debido a la 
reva lor iza ­
ción del 
azafrán de 
la región en 
el mercado. 

Desde la Denomina­
ción de Origen se está 
fomentando con campa­
ñas informativas la 
ampliación del suelo 
dedicado a este cultivo a 
través de charlas en las 
zonas tradicionalmente 
productoras y- cursos de 
formación para empresas 
y particulares que aún no 
conocen suficientemente 
los cuidados y procesos 
necesarios para dedicarse 
al azafranal, pero que 
están interesados. 

Estos esfuerzos empie­
zan a dar sus frutos y, en 
esta campaña, ya se ha 
percibido carestía en la 
.cantidad de bulbos dis­
ponibles debido al 
aun\ento inesperado de la 

d e m a n d a 
por parte de 
productores 
que quieren 
comenzar a 
invertir en 
este cultivo 
o ampliar 
sus planta­
ciones exis­
tentes, 

crucial para 
de la idonei-

La baza 
convencer 
dad de este producto es 
su rentabilidad. Los datos 
ofrecidos por el Consejo 
Regulador estiman que 
con una hectárea sembra­
da con rosa del azafrán se 
pueden superar los tres 
millones de ingresos 
anuales,, por lo que estarí­
amos ante "el cultivo más 
rentable en la actualidad 
de toda España", en pala­
bras del responsable de la 

Sólo se venderá como azafrán de La Mancha el cultivado 
en la región y adscrito a la Denominación de Origen 

"•fl»"V'"."."""J>"i 

^l€ iM^' í.»cvy*r^'*rj-i> 

En esta campaña ha habido una importante demanda de bulbos. 

Denominación, Antonio 
García. 

El producto de la D.O. 
se vende a casi 90.000 
pesetas la libra (460 gra­
mos), por lo que el kilo 
puede llegar a las 
200.000. El hecho de estar 
adscrito a esta institución 
garantiza además la 
venta de la producción 
con un precio cerrado con 
anterioridad. El azafrán 
no acogido a la Denomi­
nación y que, por consi­
guiente, no garantiza las 
mismas cotas de calidad, 
alcanza un precio de unas 
60.000 pesetas por libra. 

Este Consejo Regula­
dor agrupa a seis empre­
sas con un total de 172 
productores, cifras que se 
verán próximamente 
ampliadas por varias 
empresas de primera 
línea. Entre las particula­
ridades del azafrán man-
chego adscrito a la D.O. 
se encuentran el poder 
colorante, siempre supe­
rior a las 200 lonidades, 
los suelos calizos de la 
zona, la limitación en el 
cultivo a 4 cosechas de un 
mismo terreno y la obli­
gatoriedad de descanso 
de diez años para las par­

celas antes de volver a 
sembrar azafrán. 

Cuando el producto 
cumple todos estos requi­
sitos obtiene una contrae­
tiqueta numerada que 
certifica su autenticidad, 
procedencia y calidad. 

Castilla-La Mancha es 
la única región producto­
ra de azafrán en España, 
pero la competencia en 
este caso viene del exte­
rior. Países como La India 
y Grecia, en menor medi­
da, e Irán, principalmen­
te, compiten con el pro­
ducto nacional tanto en 
los mercados exteriores 
como en el interior. 

No obstante, según el 

presidente de la Denomi­
nación, Antonio García, 
el azafrán manchego 
"está reconocido en todos 
los ámbitos como el de 
mayor calidad del 
mundo" , por lo que lo 
producido no es suficien­
te para abastecer una 
demanda especialmente 
interesada en el condi­
mento manchego fuera 
de nuestras fronteras. 

Por esta razón, la 
comercialización exclusi­
va del azafrán manchego 
que le permita acreditar 
su procedencia geográfi­
ca se espera que dé un 
impulso definitivo al sec­
tor. 

El azafrán mánchelo contiene 
sustancias anticancerígenas 

Recientes estudios llevados a cabo por la Universi­
dad de Albacete han descubierto en el azafrán de La 
Mancha ciertos componentes biológicos que podrí­
an ser de gran utilidad en la lucha contra el cáncer. 
Estos agentes sólo se han hallado en la variedad cul­
tivada en la región castellano-manchega, lo que 
hace más curioso el descubrimiento. Actualmente la 
Universidad albaceteña estudia las implicaciones 
de este hallazgo, así como la posibilidad de mecani­
zar tanto el proceso de siembra como el de recolec­
ción del cultivo con las garantías suficientes de no 
dañar el cultivo. 

Un cultivo de 
tradición 
femenina 
El azafrán siempre se 
ha considerado en la 
región castellano-man­
chega como un cultivo 
tradicionalmente fe­
menino por varios mo­
tivos. En primer lugar, 
la delicadeza de la rosa 
precisa a la hora de la 
"monda" de manos 
ágiles y pequeñas que 
no dañen los estam­
bres. La tuesta de los 
mismos, con brasas 
suaves, era realizada 
por mujeres expertas 
en el-tiempo y'lá"i*ttfeit-
sidad del proceso 
cuando toda la produc­
ción era doméstica. Por 
lo que respecta a la de­
cisión del momento y 
el precio de la venta 
del azafrán acumulado 
en el seno familiar, 
también son las muje­
res las que tienen la 
última palabra y las 
que cierran los tratos. 
En otro orden de'cosas, 
el azafrátta) se í tá éáH '^'-
tendido durante gérie'-
raciones como una 
fuente de ingresos su­
plementarios a la eco­
nomía familiar. Las fé-
minas de la familia se 
responsabilizaban de 
esta producción y 
guardaban los benefi­
cios como "fondo" de 
previsión cotidiana, 
para acometer refor­
mas o para habilitar 
las dotes de las hijas. 
Sin embargo, con el 
precio que alcanza en 
la actualidad el aza­
frán no se puede admi­
tir este carácter secun­
dario atribuido al pro­
ducto y está evolucio­
nando la percepción 
del cultivo hacia la 
rentabilidad empresa­
rial, como demuestran 
las empresas adscritas 
a la D.O. 
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Desde el 29 de enero^ h^^ 

La retirada de vacas ha 
costado casi 200 millones 

A-S . /REDACCIÓN 

C-LM 

El día 1 de agosto ha finali­
zado el sistema gratuito de 
retirada de cadáveres de 
vacas que, desde el día 29 
de enero puso en marcha la 
Consejería de Agricultura 
y Medio Ambiente en Cas­
tilla-La Mancha. El número 
de animales retirados de 
las explotaciones han sido 
un total de 2.459, según los 
últimos datos facilitados 
por la Junta de Comunida­
des de Castilla-La Mancha. 

.Este trabajo se ha llevado a 
cabo tras destinar por parte 
de la Junta un total de 117 
millones de pesetas, es 
decir, poco más de 50.000 
pesetas por cadáver retira­
do. Puede haber existido 
otros gastos "mínimos", 
aún sin des­
glosar pro­
pios de la 
a c t i v i d a d 
que se ha 
llevado a 
cabo en la 
recogida, de 
modo que el 
coste total 
se ha acer­
cado a los 
200 millones de pesetas. 

Desde que se puso la 
medida'en marcha, la Con­
sejería de Agricultura ha 
procedido a recoger una 
media de 13 cadáveres por 
día durante los seis meses 
de vigencia de este plan 
gratuito, que a partir de el 
1 de agosto se sustituirá 
por el seguro de la EEB, 
una medida "insuficiente" 
para las organizaciones 
agrarias. En total se han 
atendido en Castilla-La 
Mancha hasta el 1 de agos­
to a 2.042 ganaderos. 

A partir del 1 de agosto, 
los gastos derivados de la 
recogida y destrucción de 
los bovinos que mueran en 
las explotaciones ganade­
ras se cubrirá a través de 
una nueva línea de segu­
ros, que se incluye dentro 
del Plan Anual de Seguros 
Agrarios combinados para 
el ejercicio 2001. 

La Consejería de Agri­
cultura y Medio Ambiente 
ha publicado recientemen-

A partir de ahora los gastos serán sufragados 
a través de un seguro financiado en parte 

GASTOS POR LA DESTRUCCIÓN DE CADÁVERES DE PRODUCCIÓN DE CARNE 

ÁMBITO DE APLICACIÓN 

•Animales Reproductores 

•Animales de recría 

(hasta nueve meses) 

•Recrías 

(de 9 a 15 meses) 

•Recrías mayores 

•Sevilla 

C-LM 

58.000 

8.700 

25.000 

46.000 

456,4 

MURCIA 

44.600 

6.700 

19.000 

36.700 

191.9 

MADRID 

40.000 

6.600 

17.000 

32.000 

48,24 

1 
VALENCIA 

30.000 

lO.OOtí 

10.000 

18.000 

29,60 

El coste de la 
retirada y 

destrucción de los 
citados animales se 

ha calculado en 
58.000 pesetas 

te la Orden por la que se 
regulará la concesión de 
subvenciones por la sus­
cripción de este seguro 
para la cobertura de los 
gastos derivados de la 

recogida y 
destrucción" 
de los bovi­
nos que 
mueren en 
las explota­
ciones gana­
deras de la 
Comunidad 
Autónoma. 
El coste de la 
retirada y 

destrucción de los citados 
animales se ha calculado 
en 58.000 pesetas, base 
sobre la que se ha calcula­
do el coste del seguro por 
cada aninnal. Así, se ha 
establecido que la prima en 
las vacas de producción 
lechera es de 4.931,4 pese­
tas; en los bovinos destina­
dos a carne, es de 3.945,1 
pesetas; y en los bovinos 
de cebo, la cuantía de la 
prima se eleva a 6.206 
pesetas. 

La Orden de la Conseje­
ría establece que las sub­
venciones a la suscripción 
de este seguro serán las 
siguientes: el Ministerio de 
Agricultura aportará el 
50%, lo que supone 2.466 
pesetas en los bovinos de 
leche, 1.973 pesetas en los 
de carne, y 3.103 pesetas en 
los de cebo y la Junta de 
Comunidades subvencio­
nará un 30% del seguro, lo 
que significa 1.479 pesetas 
en el bovino de leche; 1.184 
pesetas en el de carne y 

VALOR LÍMITE A EFECTOS DE INDEMNIZACIÓN 

REPRODUCTORES Y RECRÍA DE LECHE ^ 
% Sobre valor base medio 

•Reproductores hasta 95 meses 100% 

•Reproductores mayores de 95 meses 95% 

.J9% 
•Recrías de 7 meses hasta 10 meses 95% 

•Recrías mayores o iguales de 11 meses 148% 

VALOR LIMITE A EFECTOS DE INDEMNIZACIÓN 

REPRODUCTORES Y RECRÍA DE CARNE 
% Sobre valor base medio 

•Reproductores hasta 119 meses 103% 

•Reproductores mayores de 120 meses 80% 

•Recrías hasta nueve meses 60% 

•Recrías de 9 meses hasta 15 meses 115% 

•Recrías mayores o iguales de 16 meses 140% 

Fuente: Asaja 

1.862 pesetas en el de cebo. 
A los ganaderos les 

corresponderá abonar el 
20% restante de la prima, 
lo que significa que ten­
drán que pagar 986 pesetas 
en los bovinos para leche; 
789 pesetas en los de carne 
y 1.241 pesetas en los de 
cebo. 

Según ha establecido el 
Ministerio, no serán asegu-
rables las explotaciones de 
sementales destinados a 
inseminación artificial y las 
explotaciones destinadas a 
obtener productos de lidia. 

Petición de Asaja 

Ante esta situación, la 
Asociación de Jóvenes 
Agricultores de Castilla-La 
Mancha pide que se renue­
ve el compromiso de finan­

ciación por parte de las 
Administraciones "ya que 
el sector no puede asumir 
el coste de una medida de 
salud pública", señalaba el 
secretario regional de 
Asaja, José María Fresneda. 

Por otro lado, los ani­
males, que serán méinipu-
lados por la empresa Trag-
sa, serán trasladados a una 
planta para su tratamiento 
y posterior destrucción. En 
aquellos casos en los que 
sea obligatorio realizar el 
test prionic, las muestras 
serán tomadas por veteri­
narios en la misma planta 
de destrucción y serán 
remitidas a los dos labora­
torios habilitados en Casti­
lla-La Mancha, el de Tala-
vera de la Reina o el de 
Albaladejito, en la provin­
cia de Cuenca. 

El semental sacrificado ha obtenido un pago de 70.000 pesetas. 

La indemnización 
por peste se cifra 
en 264 millones 

Agricultura tiene intención de hacer 
el pago en el mes de agosto 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La Consejería de Agricultura 
y Medio Ambiente de Casti-
Ua-La Mancha ha fijado ya el 
importe de las indemniza­
ciones que deberán percibir 
los ganaderos y empresas de 
la comarca de la Serram'a 
Baja-de Cuenca que se han 
visto obligados a sacrificar 
animales por 
la aparición 
de un brote 
de peste por­
cina clásica 
(PPC) en una 
explotación 
del municipio 
de Talayuelas, 
que ascende­
rán a casi 264 
millones de 
pesetas. 

En total los afectados van 
a percibir un total de 
263.943.716 pesetas por el 
sacrificio de 13.758 animales, 
entre madres reproductoras, 
lechones, cerdos de cría y 
verracos, procedentes de 19 
explotaciones de Talayuelas 
(en las que se sacrificaron 
12.085 cerdos) y de cuatro 
explotaciones del municipio 
cercano de Graja de Campal-
bo (que tenían 1.637 cerdos), 
al que se amplió la actuación 
como medida de precaución 
al detectarse que habían teni­
do relación con grar^as de 
Talayuelas, lo que supone 
una media de 19.185 pesetas 
por animal sacrificado. 

La cuantificación de las 
indennnizaciones se ha lleva­
do a cabo de acuerdo a lo 
establecido en la Orden del 
MAPA de 14 de mayo de 
1997, mediante la que se 
actualizaron los haremos de 

Las afectadas son 
19 explotaciot}es, 
de Talayuelas y 

cuatro de 
Campalho, todas 

de Cuenca 

indemnización por sacrificio 
de animales afectados por la 
PPC, pertenecientes a razas 
precoces y a sus cruces, aun­
que las organizaciones pro­
fesionales agrarias han 
anunciado que pedirán al 
MAPA que estos haremos 
vuelvan a actualizarse y se 
eleven con relación a lo esta­
blecido en la citada "Orden, " 

que continúa 
vigente. Con­
cretamente, la 
Orden del 14 ', 
de mayo de , . 
1^7 establece 
una indemni­
zación de 
70.000 pesetas 
por cada 

s e m e n t a l 
sacr i f icado; 

50.000 pesetas por cada 
madre reproductora sacrifi­
cada y 7.000 pesetas por cada 
lechón de menos de 10 kilos 
de peso en vivo. 

A su vez, la indemniza-
ción de los lechones. qué 
pesen de 10 a 20 kilos en vivó 
se establece añadiendo a las 
7.000 pesetas la cantidad que 
resulte de multiplicar el 
número de kilos que exce­
dan de 10 por el precio del 
kilogramo del lechón de 20 
kilos constatado en la Lonja 
Agropecuaria de Segovia la 
semana precedente al sacrifi­
cio. Los haremos de indem­
nizaciones se completan con 
los de los animales de más 
de 20 y menos de 100 kilos 
de peso en vivo, que se esta­
blecen añadiendo el precio 
del lechón de 20 kilos <alcu-
lado de la forma en la que se 
indica en el apartado ante­
rior- con el total de kilos que 
excedan de 20. 
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Aún se desconoce el ró 

Pedeto gestionará pequeñas 
ayudas paira su adaptación 

ALICIA SANCHEZ 

Toledo 

El Departamento Finan­
ciero de la Federación 
Empresarial que dirige Ja­
vier Raso, ha llegado a un 
acuerdo con la Consejería 
de Industria para poder 
subvencionar aquellas pe­
queñas inversiones que 
las empresas realicen en 
los próximos meses para 
su adaptación al euro. 

Según explicaba Javier 
Raso, el problema 
existente hasta la fecha 
del acuerdo es que las 
ayudas subvencionables 
por parte de la Consejería 
tenían que superar los 
cinco millones de pese­
tas. Tras una modificación 
de este decreto orientado 
a la competitividad de la 
empresa las inversiones 
podían ser subvenciona­
das hasta dos millones de 
pesetas, pero aún así, con­
tinuaba siendo una canti­
dad muy elevada para las 
inversiones necesarias pa­
ra la adaptación al euro. 
Estas se materializan fre­
cuentemente en básculas, 
terminales de punto de 
venta, máquinas registra­
doras, ect. 

Todo parece indicar 
que en septiembre se ma­
terialice esta subvención 
de la Consejería, de al 
menos un 40% de la in­
versión necesaria para la 
adquisición de dichos 

Ijx Federación Empresaricd Toledana cobrará 
la subvención conjunta para luego distribuirla 

Empresas del sector del comercio serán las principales beneficiadas 

equipos, adaptados al eu- Las Asociaciones secto-
ro. ríales más beneficiadas. 

El camino para obtener por el momento unas 12, 
se correspon­
den con los 
que mantie­
nen un con­
tacto más di­
recto con el 
público, entre 
ellas, la aso­
ciación de 
F l o r i s t e r í a , 
Joyeros, Talle­
res Mecáni­

cos, Talleres empresaria­
les, etc. 

Javier Raso explicaba 
a este semanario que si 

esta sub­
vención es 
tramitar la 
ayuda a tra­
vés de la 
Federac ión 
Empresarial 
T o l e d a n a , 
órgano in-
t e r m e d i o 
que cobrará 
la ayuda ín­
tegra y la redistribuirá 
proporcionalmente a la 
inversión realizada por 
cada una de las empresas. 

La Consejería de 
Industria 

subvencionará 
pectueñas 

inversiones con el 
40% del total 

todo se desarrolla como 
se prev.é las subvenciones 
estarán abonadas a las pe­
queñas empresas y autó­
nomos en el mes de enero 
o febrero. 

El número total de em­
presas que conseguirán 
esta subvención se desco­
noce por el momento. No 
existe límite en la cuantía, 
y se prevé que, al menos, 
un centenar de empresas 
toledanas de beneficien 
de ellas. Javier Raso afir­
maba que "ya son mu­
chas las que han realiza­
do estas transformaciones 
y no cobrarán la ayuda". 

Las empiresas podrán cotizar a la 
Seguridad Social en euros en octubre 

REDACCIÓN 

C-LM 

El Instituto Nacional de 
la Seguridad Social últi­
ma sus sistemas informá­
ticos de tesorería para 
que las empresas españo­
las puedan hacer sus li­
quidaciones en euros 
desde el 1 de octubre de 
este año (cotización de 
septiembre), tanto en el 
régimen general como en 

el especial de la minería y 
el carbón o el mar. 

A pesar del pago de 
los casi ocho millones de 
pensiones que realiza y 
las 600.000 prestaciones 
adicionales que tramita 
no se harán en euros has­
ta eneros del 2002, la Se­
guridad Social se ha mar­
cado un severo programa 
de trabajo para este vera­
no de foíma que todos 

sus sistemas de contabili­
dad interna y las relacio­
nes apuntadas (sin mone­
da física) que realiza las 
entidades financieras, es­
tén adaptadas a la mone­
da única tres meses antes 
de su llegada real> tal y 
como se recomienda des­
de el Comité de Segui­
miento para la introduc­
ción del euro a los once 
países implicados. 

Todos los pensionistas 
y beneficiarios de presta­
ciones familiares recibi­
rán a partir del próximo 
mes de septiembre una 
carta y un tríptico divul-
gativo con los datos más 
significativos a tener en 
cuenta sobre la nueva 
moneda, y su implanta­
ción en el ámbito de la 
Administración y la Se­
guridad Social. 

Sede del Ministerio de Economía en Madrid. 

La Administración 
pagará en euros 
desde septiembre 

Los perceptores finales serán el personal 
activo y clases pasivas de la Aáxmnistración 

REDACCIÓN 

C-LM 

El interés por familiarizar 
a la población española lo 
antes posible con el euro 
indica que sea el sector pú­
blico el que se adelante en 
abonar en esta moneda to­
dos los pagos 
que realiza a 
través de edgún 
agente media­
dor. Para llevar 
a cabo esta me­
dida con la que 
la Administra­
ción pretende 
dar ejemplo, se 
está ultimando, 
por parte de la 
Dirección Genered del Te­
soro y Poh'tica Financiera, 
la elaboración de una Or­
den Ministerial "p>or la que 
se establece el abono en 
euros de los pagos de la 
Admiiústración General 
del Estado, Organismos 
Autónomos y otros orga­
nismos públicos a partir 
del 15 de septiembre". 

La intervención general 
del Estado, por su parte, 
ha diseñado un procedi­
miento a seguir cuando se 
generen diferenciéis de re­
dondeo como consecuen­
cia del pago en euros a los 
preceptores finales de las 
nóminas de persor\al acti­
vo y de clases pasivas an­
tes de la finalización del 
periodo transitorio. Como 
complemento de la medi­
da, la Tesorería General de 
la Segurídad Social ha pre-

2̂1̂  
El Ministerio 

está 
desarrollando 

una Orden 
para abonar en 

euros 

visto adelantar el último 
trimestre natural del pre­
sente año la posibilidad de 
que los ciudadanos utili­
cen el euro en las liquida­
ciones y pagos de las cuo­
tas de la Segurídad Social 
y conceptos de recauda­

ción conjun­
ta. 

Para llevar a 
cabo las 
adaptaciones 
legales nece­
sarias se en­
cuentra en fa­
se de tramita­
ción un pro­
yecto de Or­
den Ministe­

rial sobre aplicación del 
euro en los pagos de deu­
das con la Seguridad So­
cial. 

El Ministerio de Econo­
mía se ha comprometido, 
además a facilitar a las En­
tidades Locales el conoci­
miento y la formación ade­
cuada sobre el euro en to­
das aquellas cuestiones 
que incidan en sus compe­
tencias propias ya que se 
trata de las Adriürústracio-
nes más cercanas al ciu­
dadano que cuentan con 
menos medio personales. 
Para ello se está diseñan­
do, bajo la supervisión de 
la Secretaría de Política Fis­
cal, Terrítoríal y Comunita­
ria y con la colaboración de 
la Sociedad Estatal de 
Transición.al Euro un catá­
logo que incluye diferentes 
explicaciones informáticas. 
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Marcelino Alonso,̂ ^̂ ^̂ ^̂ ^̂  
Tayera Brqker̂ ^ 

Gerentes de riesgo o 
adivinadores de ñituro 
A pesar de que me imagi­
no a la inmensa de los 
lectores de esta publica­
ción como empresarios, 
creo que muy pocos de e-
llos tendrán clara la figu­
ra del gerente de riesgos 
y sus funciones. Sin em­
bargo es una profesión 
de vanguardia, puntera y 
sólida; m u y especial­
mente en las grandes em­
presas, de las que un 85 
% cuenta con gerente de 
riesgos ¿A qué se debe 
pues ese desconocimien­
to y falta de interés por e-
llos de los directores ge­
nerales de las empre sa . 
medias y pequeñas? El 
gerente de riesgos, no ha 
calado todavía en la cul­
tura empresarial españo­
la. Sin dudan es la falta 
de información lo que 
motiva esta postura, que 
en la medida de lo posi­
ble voy a tratar de paliar 
en estas breves líneas. 

Un gerente de riesgos 
es quien debe minimizar, 
controlar o reducir los 
rieSgóB,'además de enun­
ciar la prevención dentro 
de la empresa. Su fun­
ción en síntesis es la de 
proteger la integr idad 
del patrimonio de la em­
presa y su supervivencia 
frente a los riesgos im­
previsibles o inciertos. 
Estos pueden ser: Finan­
cieros, Comerciales, y los 
normalmente asegura-
bles bajo las denomina­
ciones de multirriesgo de 
industria, lucro cesante, 
responsabil idad civil o 
ramos técnicos. Su labor 
es multidisciplinar, ya 
que debe tener unos sóli­
dos conocimientos jurí­
dicos, pero también esta­
dísticos, técnicos y eco­
nómicos; podemos decir 
que todos ellos se resu­
men en dos: SEGURI­
DAD Y PREVENCIÓN. 

Con la entrada en vi­
gor de la Ley 31/1995 de 

PREVENCIÓN DE RIES­
GOS LABORALES,pode-
mos decir que esta figura 
quedaría englobada en 
las distintas modal ida­
des de los servicios de 
prevención, aunque . iría 
mas allá, ya que no se 
queda en los riesgos físi­
cos y trasciende a otros 
ámbitos. Sus funciones 

Es una profesión 
de vanguardia, 

puntera y sóUda; 
muy especialmente, 

en las grandes 
empresas 

van desde establecer pla­
nes de emergencia a en­
trenamientos de la mis­
ma índole, a tareas gesto­
ras y a desempeñar en o-
casiones funciones de a-
nimador de la seguridad 
en todos los departamen­
tos de producción de la 
empresa, quienes ñor-

{^^ 
Su labor es 

multidisciplinar, 
ya que dehe tener 

conodrrúentos 
jurídicos, técnicos 

estadísticos,,,. 

malmente están centra­
dos en objetivos distin­
tos, como pueden ser la 
producción, las ventas, el 
marketing, etc. 

Cent rándonos en el 
aspecto asegurador, po­
demos decir que supone 
una nueva modalidad en 
la contratación de las pó­
lizas, ya que es el asegu­
rado quien determina 
qué, cómo y capitales 
que se deben asegurar y 
busca la compañía que se 

adapte a sus necesida­
des. Es justo lo contrario 
del proceder habitual en 
la que la compañía trata 
de encajar el riesgo pro­
puesto en sus productos 
previamente estableci­
dos. 

En la empresa peque­
ña el dueño es general­
mente el gerente y hace 
de todo, a los seguros co­
mo no los entiende y los 
ve como algo remoto, no 
les concede atención. Por 
tanto para adaptarse a 
este nuevo sistema, lo 
primero sería un cambio 
organizativo, en el que el 
gerente "de riesgos! bfería 
un coordinador general 
de la empresa, aunque su 
fuerte fuera la preven­
ción de accidentes labo­
rales y el sistema de se­
guros en sus posibles ga­
mas de asunción de ries­
gos o transferencia . Las 
empresas medianas y pe­
queñas son las que mas 
riesgo corren, ya que al 
tener normalmente un 
solo centro de trabajo, ca­
so de no estar bien ase­
gurado o sus riesgos mal 
asumidos la desapari­
ción es inmediata en caso 
de siniestro. 

En esta tarea, el em­
presario puede contar 
con los servicios externos 
de un broker que consti­
tuye un activo intangi­
ble, sin contrapartida de 
pasivo, cuya mayor o 
menor rentabilidad, de­
penderá de su experien­
cia, volumen de negocio, 
imaginación, capacidad 
técnica y de gestión en el 
t ratamiento del riesgo 
que se le confía; por su­
puesto que también en el 
momento del siniestro 
sus conocimientos y or­
ganización se pondrán a 
prueba, que es cuando el 
broker de seguros ad­
quiere su auténtica di­
mensión. 

Manuel yeiga,cqlabora^^^ 
(Agmpaciónd^ 

La problemática del IVA 
en las permutas (y 11) 

El mercado de pisos a en­
tregar es un mercado de 
futuros, como puede ser el 
del crudo, el del cobre, el 
del oro y el del café. Un 
mercado de futuros "es 
aquel en el que se realizan 
día a día contratos para 
entregar, de cara a un mo­
mento prefijado, ciertas 
cantidades de mercancías" 
(Diccionario Económico 
de Ramón Tamames). En 
este caso, las mercancías 
son las viviendas o locales. 
Este mercado determinará 
un precio en el día que se 
firme el contrato. Si cuan­
do se produzca la entrega 

i*hubiese variado erumás o, 
en menos, es a riesgo de 
ambas partes, pero el pre­
cio queda fijado en el mo­
mento de la firma. 

Esta es la cuestión cru­
cial: determinar y definir 
claramente cual es el mer­
cado en el que hay que de­
terminar el valor de la 
transacción. Y aquí es don­
de radica la confusión de 
la interpretación "oficial", 
que no ha sabido o no ha 
querido ver que se trata de 
dos mercados sometidos a 
reglas de funcionamiento 
diferentes y que conse­
cuentemente, dará lugar a 
precios diferentes. 

Imaginemos que una-
empresa compra 1.000 to­
neladas de aceite por 400 
millones de pesetas con fe­
cha de entrega dentro de 3 
meses. El IVA se calculará 
sobre este precio indepen­
dientemente de que cuan­
do se entregue el aceite el 
precio de mercado haya 
subido a 500 millones. El 
precio se fijará en función 
de la oferta y la demanda 
existente en ese momento 
para comprar y vender 
aceite a un plazo de 3 me­
ses. Si, por ejemplo, poste­
riormente se disparasen 
los precios, en nada afecta­
ría a las partes en el cum­
plimiento de sus obliga­

ciones ni el precio se po­
dría modificar. 

Un caso práctico 
Veamos ahora un ejem­

plo de permuta. Un pro­
pietario de unos terrenos 
los permuta por 10 vivien­
das que un promotor va a 
construir sobre los mis­
mos. En la escritura nota­
rial fijan el valor de la per­
muta en 200 millones de 

ha cuestión 
crudaL es definir 

cual es el mercado 
en el que }u¿^cfiie 

determinar el 
valor 

pesetas. En ese momento 
se produce el devengo del 
IVA al tener la considera­
ción de pago anticipado 
en especie la entrega del 
solar, por lo que el promo­
tor deberá de emitir la fac­
tura repercutiendo el 7% 
del IVA. Si en el momento 
de producirse la entrega 
de las viviendas, suponga­
mos tres años después. 
Hacienda estimase su va-

En el supuesto que 
una Inspección 

modificase la hase 
imponihle, el IVA 
se repercutirá cd 

adquiriente 

lor en 250 millones, nada 
tendría que ver esa valo­
ración con la que se debe­
ría de hacer referida al 
momento de devengo. En 
ambos casos, se trata de 
estimaciones, pero el va­
lor de las viviendas trans­

curridos tres años nada 
tiene que ver con el precio 
que fijarían dos partes in­
dependientes en el merca­
do. En todo caso, habría 
que "actualizar" financie­
ramente ese valor final re­
firiéndolo al tipo de inte­
rés de mercado. 

Va= Vf/ (1 +i)" 
Víf=250.000 /(I+0,06) =• 
Vf= 209.904.820 

Va= Valor actual; Vf = 
Valor final; 

i= tipo de interés'=ié% 
n= n" de años= 3 
Pero además habría 

que deducir la prima de 
riesgo de la operación que 
podemos -'éstifnar" 'en' 'el 
coste de un aval bancario 
por importe de 250 millo­
nes de pesetas a 3 años. 
Suponiendo un 1% anual, 
equivaldría a - 7.'5D0.00d 
pesetas, con lo cUal obten­
dríamos que el valor de la 
permuta sería de 

202.4040.820 pesetas, por 
lo que ese sería el valor 
sujeto a IVA. Esto supo­
niendo que al determinar 
el valor de mercado en 
250 millones de pesetas 
no se hubiesen modifica­
do las condiciones de la 
oferta y la demanda exis­
tentes en el momento del 
devengo. . r >,, 

Ley d e n VA' ' 
En el supuesto que la 

Inspección hiciese una li­
quidación modificando la 
base imponible, el Im­
puesto sobre el Valor Aña­
dido resultante podrá ser 
repercutido al adquiriente 
ya que, de acuerdo con el 
artículo 89 de la Ley del 
Impuesto sobre el Valor 
Añadido, siempre que no 
hubiesen transcurrido 
cuatro años desde la emi­
sión de la factura, ésta po­
dría ser rectificada, excep­
to en el supuesto del 
apartado Tres,2°, caso de 
mediar infracción tributa-
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

La Orden regional que re­
gule el R.D. sobre el Plan 
de Consolidación y Com-
petitividad de la Pequeña 
y Mediana Empresa (conti­
nuación de la Iniciativa Py-
me) será en breve publica­
da por la Consejería de In­
dustria y Turismo "en 
prácticamente los mismos 
términos en los que se ha 

dado a conocer por el Mi-

La línea deayudas 6^ 

El nuevo Plan de Competitivídad 
ireduce un 10% la siyuda a la Pyme 

La Sociedad de la Información, la innovación y las redes 
interempresariales de cooperación, actuaciones más primadas 

nisterio en 
5 8 2 / 2 0 0 1 , 
de 1 de ju­
nio", seña­
laba el nue- • 
vo Director 

el R.D. 

de la Pyme lo hará hasta 
un 55% en todas las pro­
vincias de la región, excep­
to en Guadalajara. En ésta 
provincia castellano-man-

éXtí '''̂ ^̂  '̂  
^^^gf/ ayuda sólo 

Excepto en P"'^;' "̂ âr 
• * hasta un 

Quaaala\aray las 45%. SÍ 
po­

de Promo- ayudas CL pYOyectOS drán alcan-
ción Empre-
s a r i a 1', 
E d u a r d o 
Martínez. 

A expen­
sa? por tan­
to de la ordenación regio­
nal, aunque previendo po­
cas sorpresas, una de las 
principales diferencias del 
Plan de . Consolidación y 
Competitivídad de la Pe­
queña y Mediana Empresa 
con la anterior Iniciativa 
Pyme es que ahora todos 
los proyec­
tos se ten­
drán que 
p r e s e n t a r 
en dos par­
tes: una pri­
mera gene­
ral, en el 
que se re­
dactará la 
p a r t i c i -
pación de 

varias empresas, y otra se­
gunda donde se pormeno­
rizarán las inversiones par­
ticulares que cada pyme 
aporte a dicho proyecto 
conjunto, según el secreta­
rio general de la Confede­
ración Empresarial de Cas­
tilla-La Mancha, Félix Pei­
nado. 

De este modo, las em­
presas verán reducidas la 
ayudas recibidas entre un 
10 y un 15%, respecto a la 
anterior Iniciativa Pyme, 
según Peinado. Y es que la 
Iniciativa Pyme subvencio­
naba hasta un 75% del pro­
yecto total al que aspiraba 
un empresario y en la ac­
tualidad, el Plan de Conso­
lidación y Competitivídad 

empresariales 
podrán alcanzar 

el 50% 

Un cambio con 
respecto a la 

Irüciativa Pyme es 
que esta prima más 

a los organismos 
intermedios 

zar sm em­
bargo una 
subvención 
de hasta un 
100% la pri­
mera parte 

de los proyectos presenta­
dos entre varias firmas, 
con el objetivo de aunar si­
nergias, dando como resul­
tado una media de sub­
vención de entre un 10 y 
un 15% menos que con la 
Iniciativa Pyme. 

Este nuevo Plan de 
Competitiví­
dad estará 
dotado en 
Cast i l la -La 
Mancha du­
rante el 2001 
de alrededor 
de 1.000 mi­
llones de pe­
setas, según 

" i n f o r m a b a 
E d u a r d o 

De esta canti-

PLAN DE CONSOLIDACIÓN Y COMPETITIVÍDAD DE LA PYME 

Inversión en 
Activos materiales e 
inmateriales 
con excepciones 
(Art. 5.1.a) 

RfiftttWiíS.ei^pJcesas^,. . 

Medianas empresas 

Ayudas blandas 

INTENSIDAD MÁXIMA DE AYUDA (BRUTA) 

REGIONES 
NO 

ASISTIDAS 

15% 

7,5% 

Hasta el 50% 

Art. 87.3 a) del 
Tratado 

Constitutivo 
de la CE 

Tope de ayuda 
regional +15% 

.WtJl»Ul>i.í--»«i>"» . .-«íf 

Hasta el 50% 

Art. 87.3 c) del 
Tratado 

Constitutivo 
de la CE 

Tope de ayuda 
regional + 10% 

i . f - j l i j . i r i -1 1 '•>'• ' •'• • 

Hasta el 50% 

Fuente: Boletín Oficial del Estado, sábado 2 de junio de 2001 

Martínez, 
dad, 312 millones corres­
ponden a los que se deberí­
an de haber invertido el 
año pasado, ya que el Plan 
de Consolidación sale con 

un año de retraso (la ante­
rior Iniciativa Pyme regu­
laba las ayudas desde 1997 
a 1999), y para este ejer­
cicio ya hay aprobados 690 
millones de pesetas, lo que 
da una cifra total de 1.002 
millones de pesetas para 
2001. 

El reparto de los Fondos 
de la Iniciativa Pyme 
(1997-99) finalizaron en 
Castilla-La Mancha con 
una inversión media anual 

de 1.900 millones de pese­
tas. "Este ejercicio no llega­
remos a dicha cantidad pe­
ro la dotación del presente 
ejercicio aumentará pro­
gresivamente hasta la fina­
lización del Plan de Conso­
lidación en el año 2006", 
afirmaba el director de 
Promoción Empresarial. 

La principal crítica del 
director de Promoción Em­
presarial al respecto es la 
"falta de reequilibrio terri­

torial que aún hay en el 
R.D.". Por este motivo, "la 
Junta continúa analizando 
posibles modificaciones 
para conseguir un mayor 
apoyo". 

Otra de las variaciones 
de esta línea de ayudas con 
la anterior es que en esta 
última las inversiones no 
se centran tanto en los pro­
yectos de empresas sino en 
organismos intermedios. 
"La experiencia ha demos-

Las subvenciones a la inversión no podrán exceder de 1,6 millones para las pymes 

En los gastos directos subvenciona-
bles de esta nueva normativa se in­
cluyen las inversiones materiales o 
inmateriales, excluidas la adquisi­
ción y acondicionamiento de inmue­
bles, los gastos de mobiliario, el 
equipamiento de oficina -excepto 
equipamiento informático- y los me­
dios de transporte. Con independen­
cia de los límites de subvención que 
se puedan establecer para cada una 
de las líneas, las subvenciones a la 
inversión no podrán, en este caso. 

sobrepasar la cantidad de 8,3 millo­
nes de pesetas para organismos in­
termedios y de 1,6 millones para las 
Pymes. Los proyectos de carácter su-
prarregional podrán superar este lí­
mite cuando el beneficiario directo 
de la inversión sea un organismo in­
termedio. Con carácter general la in­
tensidad aplicable a las ayudas blan­
das será la indicada en el cuadro su­
perior (hasta el 50%). No obstante 
este límite podrá ser superado cuan­
do la ayuda no exceda de 2,1 millo­

nes de pesetas, siendo de aplicación, 
en este caso, la norma de "mínimis" 
tal y como se define en el Decreto 
comunitario. Respecto a los gastos 
indirectos se estimarán en un 50% 
del coste de personal interno direc­
tamente aplicado al proyecto, siem­
pre que sea gasto subvencionable. 
No serán subvencionables en nin­
gún caso los servicio rutinarios pres­
tados a las Pyme o relacionados con 
los gasto de explotación normales de 
la empresa. 

trado que fueron ayudas 
en su mayoría gestionadas 
por organismos interme­
dios", afirmaba Peinado. 

Líneas subvencionadas 

Por otro lado, las princi­
pales líneas de actuación 
que se primarán serán las 
destinadas a fomentar la 
Sociedad de la Informa­
ción en la comercialización 
y gestión de comercio elec­
trónico, portales etc, que 
demanden las empresas. 
En segundo lugar se pri­
marán las inversiones des­
tinadas a la innovación, el 
diseño, sistemas de calidad 
y cooperación empresarial 
entre sociedades. Un tercer 
área subvencionada será la 
referente a la creación de 
redes interempresariales 
de cooperación y por últi­
mo lugar la innovación en 
la organización de la Pyme 
(ayudas a la prevención de 
riesgos laborales...). 
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CONOMIA-E 
Lo que pam CC.OO es " p r e ^ 

El paro femenino baja más 
del doble que el masculino 

Julio ha áe]ado 1 *S5S personas menos 
registradas en las oficinas del Inem de C-LM 

VIERNES, 3 DE AGOSTO DE 2001 

TERESA ROMERO 

C-LM 
La tasa de paro en Castilla-
La Mancha ha disminuido 
en 1.555 personas en el mes 
de jiüio. La reducción del 
número de desempleados 
ha sido especialmente nota­
ble entre las mujeres, que 
han encontrado trabajo a un 
ritmo más de dos veces su­
perior que los hombres, 
aunque entre éstos también 
ha bajado el paro. La esti­
mación indica que de cada 
cien personas que encontra­
ron empelo en juho, 65 eran 
mujeres. Concretamente, el 
descenso del paro femenino 
ha sido un 128% superior 
que el masculino. 

Actualmente hay en la 
Comunidad 66.507 personas 
que buscan empleo en el 
Inem, es decir, el 9,74% de la 
población activa. Estas ci­
fras están aún lejos de la 
media nacional, situada en 
el 8,60%. Sin embargo, el rit­
mo de creación de puestos 
de trabajo en la región caste-
Uano-manchega es del 
2,28%, muy superior al del 
conjunto del país, que se ci­
fra en el 0,62%. 

En este sentido es de des­
tacar la tendencia decrecien­
te en el número de desem­
pleados castellano-manche-
gos, que en lo que va de año 
ha b^ado en 7.740 personas. 
Este dato es valorado muy 
positivamente por el direc­
tor territorial de Trabajo en 
Castilla-La Mancha, Lam­
berto García Pineda, que se­
ñala que la situación del 

50 millones paira 
mejoras miíamstícas 

en Guadakúara 
Siete municipios se heneficiarán de 

este proyecto de Obras PMicas 

NÚMERO DE PARADOS POR PROVINCIAS EN EL MES DE JULIO 

ALBACETE 

a U D A D REAL 

CUENCA 

GUADALAJARA 

TOLEDO 

C-LIW 
I Fuente: Dirección Tei 

JULIO DE 
2000 

15.929 

22.868 

5.957 

4.309-

19.024 

68.087 

•ritorial de Trab 

JULIO DE 
2001 

15.700 

22.044 

5.747 

4.198 

18.818 

66.507 

aioen C-LM • 

VARIACIÓN 
RELATIVA 

-1,44 

-3,60 

-3,53 

-2,58 

-1,08 

-2,32 

VARIACIÓN 
ABSOLUTA 

-229 

-824 

-210 

-111 

-206 

-1.580 

mercado laboral en la región 
es "optimista y esperanza-
dora". 

En el análisis de los re­
sultados hay que señalar el 
descenso del desempleo en 
todas las provincias. La que 
mayor disminución ha re­
gistrado es 
Toledo, con 
483 parados 
menos, se­
guida de Ciu­
dad Real con 
442 y Albace­
te con 239. A 
pesar de ba­
jar menos el 
paro en 

Cuenca y 
Guadalajara en términos ab­
solutos, porcentualmente les 
corresponde el mayor des­
censo, con el 4,13% de Gua­
dalajara y el 3,53% de Cuen­
ca. 

Por áreas económicas, el 
sector servicios ha sido el 
que más empleo ha genera-

El9,74%dela 
población activa de 
la re^ón está en 
paro, lejos del 

8,60% de la media 
nacional 

do, con 1.329 puestos de tra­
bajo en julio. La elevada 
contratación femenina 
(1.082 personas) se debe es­
pecialmente al auge vera-
lúego de este sector. En las 
restantes áreas también ha 
habido descenso de paro, 

con la ex­
cepción de 
la cor^truc-
ción. 

Por lo que 
respecta a la 
edad de los 
que encon­
traron traba­
jo el pasado 
mes, cabe 
señalar el in­

cremento en la contratación 
tanto en mayores como en 
menores de 25 años. El co­
lectivo de parados jóvenes 
ha restado en julio 598 inte­
grantes en sus filas, siendo 
esta reducción más abultada 
en Toledo. Otro dato impor­
tante es la bajada en los ín­

dices de paro de aquéllos 
sin empleo anterior. 

Si se observa el tipo de 
contratos firmados, que as­
cendió a 41.033, sólo el 
6,66% fueron indefiíúdos. 

Desde CC.OO. se denun­
cia que la generación de em­
pleo se circunscriba al sector 
servicios, así como la tem­
poralidad del.mercado de 
trabajo. Según el sindicato, 
en julio se alcanzaron "índi­
ces escandalosos de preca­
riedad laboral", aunque se 
felicitan por el lúvel de colo­
cación de mujeres, jóvenes y 
demandantes de empleo sin 
experiencia previa. 

Para los empresarios de 
Cecam la evolución del paro 
sigue el comportamiento 
normal marcado por la esta-
cionalidad laboral. Según el 
secretario general de Ce­
cam, Félix Peinado la con­
tratación indefirüda se man­
tiene en los índices usuales 
de la media nacional. 

J.M. MIRANDA 

Guadalajara 
Siete localidades de la 
provincia de Guadalaja­
ra van a poder realizar 
obras que permitirán 
mejorar su calidad de 
urbanística y la calidad 
de vida de sus habitan­
tes gracias a los 47 mi­
llones de pesetas de 
presupuesto previsto 
para estas obras. 

Los murücipios de 
Cantalojas, Medranda, 

Otros seis 

Sigüenza , 
Málaga del 
F r e s n o , 
U c e d a , 
Valdeave-
Uano y Vi-
U a n u e v a 
de Alcorón 
se van a 
beneficiar 
de ciertas 
mejoras en 
sus plazas, calles y de­
más espacios públicos 
gracias al convenio sus­
crito esta semana entre 
los consistorios afecta­
dos y la Consejería de 
Obras Públicas. 

Estas obras forman 
parte del programa 
puesto en marcha por 
Obras Públicas, que ha 
tenido una gran deman­
da desde el pasado año, 
en que se puso en mar­
cha por primera vez. 

Ocho convenios se 
suscribieron el pasado 
año frente a los 33 que 

nmnicipios cuentan 
ya con la cartografía 
necesaria para sus 

planteanúentos 
urbanísticos 

ya se han firmado este 
año con un importe su­
perior a los 180 millo­
nes de pesetas. 

Por otra parte, seis 
municipios de esta pro­
vincia cuentan ya con la 
cartografía elaborada 
por Obras Públicas, de 
manera que podrán uti­
lizar este material en la 
elaboración de sus 
planteamientos urba­
nísticos. 

El Gobierno de Casti­
lla-La Man­
cha finan­
cia este ma­
terial de 
forma ínte­
gra, que se 
e l a b o r a r á 
tras tomar 
fotografías 
aéreas que 
permiten el 
diseño de 

los planos. En la elabo­
ración de este material 
la Consejería ha inverti­
do hasta el momento 60 
millones de pesetas. 

La Junta de Comuni­
dades tiene también 
una línea de ayudas pa­
ra cofinanciar la elabo­
ración de los planes ur­
banísticos de los muni­
cipios, llegando a finan­
ciar hasta el 70 por cien­
to de estos trabajos con 
intención de ayudar a 
los ayuntamientos en la 
ordenación de sus terri­
torios. , . ,;. .3 

REDACCIÓN 

C-LM 

En Castilla-La Mancha se 
han tramitado 5.835 soli­
citudes de regularización 
de la residencia de ciu­
dadanos extranjeros por 
motivos de arraigo. Esta 
cifra supone algo más del 
1,8% del total de peticio­
nes en España, que 
asciende a 322.671 expe­
dientes. 

La figura del arraigo, 
recogida en el artículo 
31.4 de la Ley de Extran­
jería, dispone la regulari­
zación de la situación de 
los inmigrantes sin reco-

En C-LM, 5.835 extranjeros han 
solicitado la regularización por arraigo 
En el conjunto del país, 322,761 personas se han acogido a 

esta medida, cuyo plazo de solicitud finalizó el 31 de julio 
nocimiento legal residen­
tes en España antes del 
comienzo de este año (23 
de enero), que están 
incorporados al mercado 
laboral, o bien que man­
tienen vínculos familia­
res con españoles o 
extranjeros residentes en 
España. 

A este trámite, cuyo 
plazo de presentación de 
solicitudes concluyó el 
pasado martes 31 de 
julio, se han acogido pre­
ferentemente los inmi­
grantes de Ciudad Real, 
con 2.089 expedientes de 
regulación "de papeles", 
los de Toledo, que suma­

ron 1.311 solicitudes y los 
extranjeros residentes en 
Albacete, que gestiona­
ron 1.248 peticiones por 
arraigo. 

Las provincias de 
Guadalajara y Cuenca, 
con un número menor de 
inmigrantes, registraron 
bastantes menos peticio­

nes para poner en orden 
sus papeles. En el caso de 
Guadalajara fueron 717, 
y en el de Cuenca, 470. 

Las 322.761 peticiones 
de legalización en Espa­
ña por motivos de arrai­
go se suman a los 244.790 
expedientes de inmi­
grantes irregulares que 

cambiaron su situación 
legal en el proceso de 
regularización extraordi­
naria de julio de 2000 y a 
los 19.415 ecuatorianos 
que obtuvieron sus per­
misos de residencia por 
razones humanitarias. 
Con estas cifras se supe­
ra el medio millón de 
peticiones presentadas 
en el último año en el 
seno de la nueva Ley de 
Extranjería. De los expe­
dientes tramitados, 
227.243 ya tienen aproba­
da la legalización, cifra 
que continúa ampliándo-
se. 
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ANA I. MOREIRA 

cantidad 
la media 

C-LM 

Con el beneplácito de to­
das las comunidades au­
tónomas el nuevo modelo 
de financiación autonó­
mico comenzará a funcio­
nar a partir del próximo 1 
de enero y, según los cál­
culos hechos por la Con­
sejería de Economía y Ha­
cienda, supondrá unos in­
gresos para Castilla-La 
Mancha de 450.000 millo­
nes de pesetas, de los que 
185.000 millones corres­
ponderán a las transfe­
rencias de Sanidad. 

La financiación per ca-
pita en 

Castilla-La 
Mancha as­
cenderá a — 
260.000 pe- _ 
setas, unas 
20.000 pe- ~ 
setas más — 

de lo que 
se estaba 
recibiendo 
y también 
en esa misma 
por encima de 
nacional. 

Tomando los gastos de 
las regiones del año 99 e 
incluyendo la finan­
ciación de Sanidad y Edu­
cación se ha establecido 
una distribución que no 
es la real, pero se puede 
utilizar de base para estu-

O'diár de que situación par­
te cada comunidad (Ver 
cuadro adjunto). 

En esta distribución, la 
región ocupa el séptimo 
lugar de un total de las 
quince regiones a las que 
afecta este sistema, pues­
to que el País Vasco y Na­
varra tienen un régimen 
especial. 

Las canti­
dades reco­
gidas en el 
cuadro, que 
sólo sirven 
de orienta­
ción, habrá 
que actuali­
zarlas con­
forme a los 
c r i t e r i o s 
acordados el 
pasado 27 de julio en la 
reunión del Consejo de 
Política Fiscal y Financie­
ra, pero de las misma se 
puede deducir que Anda­
lucía es la que más recibi­
rá y La Rioja la que me­
nos. 

Las valoraciones que 
se hacen desde la región 
del nuevo modelo de fi­
nanciación son totalmente 

El nuevo modelo d̂^ 

Castilla-La Mancha parte como la 
séptima que más fondos recibirá 
El reparto per capita en la comunidad será de 260*000 pesetas, unas 
20*000 pesetas más de lo que se recibía antes y de la media nacional 

Cesión de parte del 
ÍRPF,IVAy 

Se vcdora muy 
positivamente 
la inclusión de 

criteños como la 
extensión o la 

dispersión 

positivas e incluso colo­
can en una buena situa­
ción a Castilla-La Mancha 
para llegar a un acuerdo 
en las transferencias de 

S a n i d a d , 
aunque eso 
no quiere 
decir que ya 
exista este 
a c u e r d o 
puesto que 
queda toda­
vía por ne­
gociar cues­
tiones como 
las infraes­

tructuras, personal... etc. 

En lo que al modelo 
aprobado se refiere, la 
consejera de Economía y 
Hacienda, María Luisa 
Araújo, explicaba en pa­
sados días qué'este mode­
lo de financiación satisfa­
ce en gran medida las pe­
ticiones realizadas desde 
Castilla-La Mancha en 
materia de financiación 
autonómica. 

En este sentido destacó 
que la región siempre ha 
pedido que la distribu­
ción de las cantidades a 
las regiones se hiciera de 
acuerdo con las variables 
recogidas en la Ley Orgá­
nica de Financiación de 
las Comunidades Autó­

nomas. Y en 
este modelo 
se distribu­
ye la finan­
ciación de 
las compe­
tencias co­
munes en­
tre las dis­
tintas regio­
nes aten­
diendo y 

actualizando los criterios 
de población, territorio, 
dispersión, insularidad y 
renta relativa. 

La financiación de la 
sanidad se distribuye de 
acuerdo con las variables 
población protegida y po­
blación mayor de 65 años 
y la financiación de los 
servicios sociales de la Se­
guridad Social se reparte 

NUEVO MODELO DE FINANCIACIÓN (CALCULO BASE DE 
PARTIDA. AÑO 99) 

COMUNIDAD AUTÓNOMA 

rr ^ 

Andalucía 
Aragón 
Asturias (Principado de) 
Baleares 
Canarias 
Cantabria 
Castilla y León 

CASTILLA-LA MANCHA 
Cataluña 
Comunidad Valenciana 
Extremadura 
Galicia 
Madrid 
Murcia 

La Riofa 
Ceuta V Melilla 
TOTAL (MEDIA) 

II ,iwi¡;nijjijjp¡ni 

TOTAL RESTRICCIÓN INICIAL 

1.683.047.0 

305.634,2 
258.538,9 

158.473,1 
389.134,2 
131.669,5 

6443.164,1 
415.028,0 

1.399.116,4 

873.455,1 
277.307,5 

277.307,5 

684.767.3 
1.039.898,7 

248.429,0 
67.512,3 

íipíS!^l'5^*|»»i>/j»X/¡3/X 

Todavía no hay 
acuerdo en 

las transferencias 
sanitarias pero se 

está en buena 
sintonía 

teniendo en cuenta la po­
blación mayor de 65 años. 

Para la consejera de 
Economía se trata de cri­
terios "razonables" y que 
permiten que todas las re­
giones puedan ofrecer los 
servicios en condiciones 
de igualdad. Además, 
añadió, se da la particula­
ridad de que alguno de 
estos criterios son espe­
cialmente beneficiosos 
para esta región, como es 
el territorio, ya que Casti­
lla-La Mancha es la terce­
ra región más extensa de 
España. 

La renta relativa es 
otro de los criterios posi­
tivos para la comunidad 
puesto que se tiene en 
cuenta la mayor o menor 
cercarüa a la renta media 
española. 

Además se considera 
también positivo que el 
Gobierno estatal haya ac­
cedido a inyectar más re­
cursos al sistema para 
que todas las regiones pu­
dieran prestar los servi­
cios públicos en condicio­
nes de igualdad. Esta in­
yección de recursos ha si­
do de 300.000 millones de 
pesetas y la región va a 

Los responsables de Economía en un encuentro con periodistas. 

recibir aproximadamente 
el 10%. 

Por otro lado, hasta 
ahora no se puede esta­
blecer una comparación 
entre lo que recibirá la re­
gión a partir del próximo 
1 de enero y lo que venía 
recibiendo del Estado en 
estos últimos años, pues­
to que para las comunida­
des que no aceptaron el 
anterior modelo de finan­
ciación (Castilla-La Man­
cha, Andalucía y Extre­
madura) todavía no están 
cerradas el volumen de 
fondos a recibir y lo que 
se ha recibido se especifi­
ca como cantidades a 
cuenta pero no definiti­
vas. 

Los recursos que se 
han interpuesto hasta 
ahora no se van a retirar 
en tanto y en cuanto no se 
llegue a un acuerdo que 
parece que podrá conse­
guirse fácilmente, asegu­
ra la consejera. 

Este modelo de finan­
ciación ha sido valorado 
también positivamente 
por parte de los agentes 
sociales de la región. Así, 
en declaraciones a Euro­
pa Press, el presidente de 
la Confederación Empre­
sarial de Castilla-La Man­
cha (CECAM), Jesús Bar­
cenas, destacaba el hecho 
de que se haya consegui­
do un acuerdo que satis­
face al Estado central y a 

aleóles y ellOO% 
de otros impuestos 

En el nuevo sistema de 
financiación se ceden 
parte de unos impuestos 
y el cien po- cien de 
otros. 

«- 33% del IRPF. 
*- 35% del IVA 
• • 40% del Impuesto es­
peciales de los Hidrocar­
buros, Labores del Taba­
co, Alcoholes y Cerveza. 
•-100% de Impuestos 
bre la electricidad y de­
terminados impuestos 
del transporte. 
La corresponsabilidad 
fiscal íedáhiá'dá por la 
comunidad también se 
ve recogida en el mode­
lo mediante la creación 
de nuevos órganos en 
los que estarán las regio­
nes y que afectan a la 
gestión que de estos tri­
butos hace la Agencia 
Estatal de la Administra­
ción del Estado: 
1.- Comisión Superior 
de Dirección de la 
Agencia Tributaria, v 
2.- Comisión Mixta de 
Coordinación de la Ges­
tión Tributaria. 
3.- Comisión Territorial: 

las comunidades autóno­
mas. Además, añadió que 
la región recibirá más mi­
llones que antes y mostró 
su confianza en que se re­
suelva la deuda pendien­
te que tiene el Gobierno 
central con la región. 

Por parte de los repre­
sentantes de los sindica­
tos CC OO y UGT, Juan 
Antonio Mata y Carlos 
Pedrosa, respectivamente 
las valoraciones han sido 
similares, destacando so­
bre todo que los criterios 
utilizados de reparto in­
cluyan condiciones que 
benefician a la región, co­
mo la extensión, la pobla­
ción o el número de per­
sonas con más de 65 añ is . 
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Según los datos de la M 

La región tiene en torno 
a 111.000 autónomos 

CÉSAR ARMUÑA 

Cuenca 

La comunidad autónoma de 
Castilla-La Mancha tenía a 
finales del año 2000 en tomo 
a IILOOO trabajadores autó­
nomos que representa el 4% 
de los que están registrados 
en estos momentos en el con­
junto del país, donde el 
número de estos profesiona­
les se sitúa en 2.600.000, de 
acuerdo con los datos apor­
tados por la Unión de Profe­
sionales y Trabajadores 
Autónomos de España 
(UPTA). 

En el conjunto de España 
hay 2.600.000 trabajadores 
autónomos -sin contar los 
que están incluidos en el 
régimen especial agrario,que 
tienen una problemática 
diferente- de los que aproxi­
madamente el 80% son tra­
bajadores independiente en 
el sentido estricto del térmi­
no, ya que no tienen asalaria­
dos, lo que supone aproxi­
madamente 1.800.000 autó­
nomos propiamente dichos, 
según explicaba la pasada 
semana en Cuenca el presi­
dente de 

Este colectivo representa el 4 por ciento de hs 
registradosf en estos momentos en el país 

UPTA fija uno de sus objetivos en la reducción del Impuesto de Actividades Económicas, lAE. 

EspecUd de los 
Trabajadores 

Autónomos tiene 
un superávit de 

250.000 miüones 

U P T A , 
S e b a s t i á n 
Reyna. 

El presi­
dente de 
,UPTA facili­
tó estos 
datos con 
motivo de la 
reunión que 
celebró en 

Cuenca la comisión gestora 
que dirige la organización, 
para perfilar su congreso 
constituyente que se celebra­
rá en noviembre en Madrid, 
por lo que a su vez el congre­
so de UPTA de Castilla-La 
Mancha tendrá lugar proba­
blemente en la primavera, 
para celebrar a continuación 
los congresos provinciales en 
las distintas provincias de la 
región. 

UPTA es una organiza­
ción creada recientemente 
entre cuyos objetivos figura 
conseguir una protección 
social adecuada del trabajo 
autónomo y un régimen de 
Seguridad Social adecuado. 
Foy ya cotiza tanto o más 
que en el régimen general. 

desde hace dos años el Régi­
men Especial de los Trabaja­
dores Autónomos tiene un 
superávit superior a los 
250.000 millones de pesetas 
si se separan las cuentas 
financieras y por lo tanto ha 
llegado el momento de que 
responda en sus prestaciones 

en los mismos 

El Reamen 

términos que 
en régimen 
general. 
Este hecho 
quiere decir 
afrontar el 
acceso a las 
en fe rmeda ­
des profesicv-
nales y al acci­
dente de tra­

bajo, que no está reconocido 
para el régimen autónomo; 
conseguir la incapacidad 
permanente cualificada del 
autónomo que no tiene reco­
nocida hasta ahora y conse­
guir reducir el período de 
carencia para poder cobrar 
las prestaciones por enferme­
dad común (que ahora está 
en 15 días y es un período 
demasiado largo para poder 
soportar una situación de 
este tipo) y que los autóno­
mos puedan acceder a la 
jubilación anticipada en las 
mismas condiciones que 
cualquier trabajador de 
España. 

Asimismo, tiene fijados 
objetivos básicos relaciona­
dos con el régimen fiscal. 

entre los que se encuentra la 
eliminación del Impuesto de 
Actividades.'. 1 íEcORÓmicas. 
(lAE), porque se trata de un 

. impuesto obsoleto, que 
grava la propia actividad y 
UPTA como una organiza­
ción de autónomos o micro-
empresarios lo que quiere es 
la inmediata 
supresión de 
este impuesto 
que no aporta 
nada en térmi­
nos de econo­
mía del país y 
sin embargo 
afecta de una 
manera muy 
negativa a los 
pequeños autó­
nomos. 

En materia fiscal también 
propone una modificación 
sustancial del sistema de 
módulos, al que aproxima­
damente se acogen solo unos 
700.000 autónomos, porque 
se trata de un tipo de 
impuesto muy obsoleto y 
antiguo que está limitado a 
determinadas profesiones, 
cuando el campo de las nue­
vas profesiones de autóno­
mo se ha hecho cada vez 
mayor y amplio pero no pue­
den acogerse al sistema. 

Por otro lado, UPTA recla­
ma una política mucho más 
agresiva, mucho más imagi­
nativa en las poUticas activas 
de fomento del empleo autó­
nomo a fin de que los jóvenes 

UPTA propone una 
modificación en el 

sistema de módidoSf 
d. cfue considera un 
impuesto obsoleto y 

antiguo 

que quieran acceder a este 
sistema puedan disponer de 
-un tipo de ayudas y subven­
ciones que al menos supere 
las obsoletas ayudas históri­
cas que han existido para el 
empleo autónomo. 

Concretamente, quiere 
que de alguna forma se man­

tengan las 
ayudas 
al menos 
durante el 
primer año 
de existen­
cia de la 
ac t iv idad 
e m p r e s a ­
rial, porque 
es cihí 

donde está 
la clave del mantenimiento 
del empleo, porque entiende 
que no tanto es ayudar a que 
se cree un puesto de trabajo 
como a asegurar que el pri­
mer año se mantenga ese 
puesto de trabajo, a través de 
una asistencia técnica ade­
cuada y un mantenimiento 
de la ayuda. 

Para conseguirlo sería 
preciso transformar las ayu­
das a fondo perdido -que se 
ofrecen en pequeñas cantida­
des a los autónomos y 
muchas veces no sirven para 
nada, según Reyna- por ver­
daderas Imeas de solvencia y 
apoyo financiero sin garantí­
as, para que se pueda apo­
yar a los proyectos que son 
viables en si mismos. 

Los representantes de las InstKuciones en la inauguración. 

listo el último 
tramo de la autovía 

Albacete-Muircia 
La inversión del Ministerio de Fomento ha 

superado los 47.000 millones de pesetas 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

El secretario de Estado de In­
fraestructuras del Ministerio 
de Fomento, Benigno Blan­
co, ha inaugurado esta sema­
na el último tramo de la au­
tovía Albacete-Murcia, cuya 
inversión general ha supera­
do los 47.000 mülones de pe­
setas para un total de 129 ki­
lómetros. 

El último tramo en ejecu­
tarse fue de 37,69 kilómetros 
entre Albacete y la localidad 
de El Puerto para lo que el 
gasto consignado fue de 
11.876 kilÚmehx)s. 

Se trata de un tramo de 
autovía de nueva construc­
ción de la A-30 de Madrid a 
Murcia, que une tramos ya 
construidos y en servido. Su 
longitud corre paralela a la 
actual N-301 sobre tma topo­
grafía muy suave. 

La obra, que se inicia en 
la circunvalación de Albace­
te tiene 10 enlaces: Albacete 
1 y 2, Chinchilla 1 y 2, Pozo 
Cañada Norte, Centro y Sur, 
Mercadillos, Venta Nueva y 
El Puerto, desde los que se 
permite el acceso y salida a 
las poblaciones mencionadas 
y a la N-301. 

El firme adoptado para el 
tráfico de la autovía es el de 
la sección estructural y la 
utilización de una mezcla de 
drenante como capa de ro­
dadura que representa un 
gran número de ventajas so­
bre las mezclas convenciona­
les, tales como la elevada re­
sistencia al deslizamiento, el 
aumento de la macrotextura 
con lo que el rozamiento en­
tre el neumático y el pavi­
mento en presencia de agua, 
mejora la elimiiución de 

agua, con lo que se logra ma­
yor seguridad en la conduc­
ción y una disminución del 
ruido. 

Las obras que se han ade­
lantado en el tiempo 14 me­
ses permitirán soportar un 
tráfico superior a los 9.000 
vehículos diarios, de los que 
un 22% serán camiones. 

Los representantes de 
ambos Gobiernos regionales, 
de Murcia y Castilla-la Man­
cha, Ramón Luis Valcárcel y 
José Bono respectivamente, 
resaltaron la reducción de 
los tiempos y loique sigcyfi-
car- para ambos territorios, 
no sólo en la ordenación del 
mismo, sino en el desarrollo 
económico que experimenta­
rán ambas comunidades. 

En palabras de Benigno 
Blanco, "Con ima configma-
ción orográfica como la de la 
perúnsula Ibérica, este tipo 
de instrumentos de h-ans-
porte, une a los pueblos e in­
tegra a los territorios. Son 
instrumentos de desarrollo 
econónüco". 

En el caso de Albacete, la 
obra de Albacete permite la 
interconexión con otros tráfi­
cos de Madrid, Alicante-Va­
lencia, Albacete y Murcia 
con una seguridad que esté-
garantizada. 

A juicio de los presiden­
tes regionales, la seguridad 
es también im aspecto a te­
ner en cuenta porque en la 
N-301 en los últimos tres 
años han fallecido más de 
sesenta personas. En el pri­
mer semestre del 2000, la ca­
rretera de Murcia regjstió 72 
accidentes. A estos datos hay 
que sumar el intenso tráfico 
provocado por la afluencia 
de camiones. 
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El gabinete de mgente^ 

Nadi firma con Montevive 
una planta de cogeneración 

ALICIA SÁNCHEZ ^^^ principales mercados están fuera de la 
Azuqueca (Guadalajara) -r x̂  * 

Hace escasos días la joven regioTí, cTi ExtreTuadura, Andalucía y Murcia 
empresa de Azuqueca de 
Henares (Guadalajara) 
Nadi, Nadal Diseño de 
Ingeniería S.L. ha cerrado la 
contratación de la construc­
ción de una planta de coge-
neración con la empresa 
andaluza Cerámica Monte-
vive de La Malaha. De este 
proyecto, valorado en un 
total de 650 millones de 
pesetas, la firma alcarreña 
desarrdllará físicamente (a 
través de subcontratas) la 
construcción de una inver­
sión por valor de 170 millo­
nes de pesetas, además de 
dirigir y realizar todas las 
contrataciones y controles 
necesarios para la ejecución 
total de la obra, según seña­
laba a Economía y Empresas 
uno de los socios de la 
firma alcarreña, Jaime 
Torres. 

Otro de los proyectos 
más importantes que esta 
empresa está desarrollando 
en la actualidad es la cons­
trucción de una almazara 
ubicada en la provincia de 
Granada. La capacidad de 
esta almazara es de 3.000 
kg/h de tratamiento de oli­
vas. Una vez puesta en 
marcha la instalación la 
producción con que comen­
zará a hincionar será 
2.000.000 kg por tempora­
da. Las previsiones son que 
la almazara 
p r o d u z c a 
u n o s 
5 5 0 . 0 0 0 
litros de 
aceite 
oliva 
año. 
esta 
inicial 
instalación 
funcionará 

Plantas de cogeneración (en la Imagen) y centrales.hidráulicas, son sus especialidades. 

Extremadura "porque en "Estamos interesados en las fases líquida y sólida y 

de 
al 

En 
fase 

la 

Otro proyecto 
desarroUado de 

envergadura es la 
puesta en marcha 
de una almazara 
de 550.000 litros 

8 horas diarias durante la 
temporada de la aceituna. 
Por tanto se permite a la 
instalación aumentar su 
capacidad sin necesidad de 
realizar grandes inversio­
nes. 

Jaime Torres señalaba 
que el 100% de sus clientes 
se encuentran fuera del 
territorio de la Comunidad 
autónoma, principalmente 
en Andalucía, Murcia y 

muchas de ellas las subven­
ciones en activos fijos pue­
den alcanzar el 60% de la 
inversión, porcentaje que 
en Castilla-La Mancha no 
se da en este fipo de pro­
yectos industriales", señala­
ba Jaime Torres. 

Torres explicaba que una 
planta típica de cogenera­
ción consiste en un motor 
que acciona el eje de im 
alternador dando lugar a 
una potencia eléctrica en 

régimen con­
tinuo. Se 
recupera gran 
parte de la 
energía térmi­
ca que provie­
ne del escape 
y del sistema 
de refrigera­
ción de las 
camisas del 
motor, del 

aceite del motor y del pos­
tenfriador. Así, el calor con­
tenido en los gases de esca­
pe a 500 °C puede utilizarse 
para producción o de vapor 
o agua caliente, o directa­
mente en un proceso de 
secado. 

Entre los proyectos de 
futuro de Nadi se encuentra 
el de estudiar proyectos de 
cogeneración para empre­
sas castellano-manchegas. 

abrir negociaciones con 
empresas de Castilla-La 
Mancha, especialmente con 
las concernientes a la insta­
lación de plantas de coge­
neración para los purines 
del porcino y para las 
empresas cerámicas, muy 
presentes en la provincia de 
Toledo". 

En el área de la cogene­
ración, la empresa está rea­
lizando para la Granja Agrí­
cola Ganadera, S.L.L. una 
insta lación 

de una plan­
ta de trata­
miento de 
purines. La 
c a p a c i d a d 
de la granja 
es de 900 
madres en 
ciclo cerra­
do, lo cual 
p r o d u c í a 
15.975 m3/año y la imposi­
bilidad de deshacerse de tal 
cantidad de purines. La 
planta de tratamiento selec­
cionada tiene como núcleo 
una planta de cogeneración 
destinada a producir elec­
tricidad y a proporcionar la 
energía térmica necesaria 
para el tratamiento de los 
purines. El tratamiento de 
los purines básicamente 
consiste en la separación de 

en la eliminación de conta­
minantes. La planta tiene 
una potencia eléctrica de 
3.700 kW, suministrando el 
calor necesario para el pro­
ceso de tratamiento de 
purines. El combustible uti­
lizado para la planta es gas 
natural suministrado 

mediante una planta satéli­
te. 

Entre otros de los traba­
jos industriales que desa­
rrolla este gabinete desta-

^ ^ ^ ^ can la cons-

Las cerámicas de 
la región y granjas 

de cerdos, 
pró^mos mercados 

de la empresa de 
Azucfueca 

trucción y 
explotación 
de pequeñas 
c e n t r a l e s 
hidroeléctri­
cas. Este tipo 
de energía, 
la hidráuli­
ca, es el 
r e c u r s o 
natural de 

más fácil utilización, y por 
tanto la energía renovable 
más barata y con un. menor 
impacto medioambiental. 
Entre las ventajas de esta 
energía señalaba Jaime 
Torres, destacan "los bajos 
costes de explotación, que 
sus instalaciones son total­
mente automáticas y, en ter­
cer lugar, que su funciona­
miento tiene un bajo impac­
to ambiental". 

La firma de mantenimiento de aviones podría invertir 10.000 millones. 

Albacete, punto de 
mira de una fíima 

aeronáutica 
El objeto social de la misma sería el 
mantenimiento y revisión de aviones 

DAVID GARCIA , , , ^ 

de un plazo que se ha fija­
do para el año próximo. 

Los terrenos elegidos 
estarían muy próximos a la 
Base Aérea de Los Llanos, y 
por tanto, también a Maes­
tranza, pero necesitarían 
una recalificación del Plan 
General de Ordenación 

U r b a n a 
(PGOU) que 
convertiría la 
ca l i f i cac ión 
de rústicos en 
industrial. Sin 
embargo, eso 
no sería un 
p-r o b 1 e m a 
para el alcal­
de que está 

dispuesto a hacer lo posible 
para conseguir un proyecto 
de tanta envergadura eco­
nómica para su ciudad. 

Albacete es el lugar per­
fecto, según los diseñado­
res del proyecto, para unas 
instalaciones de este tipo. 
Cuenta con un lugar privi­
legiado porque su cone­
xión y su ubicación consti­
tuyen un punto neurálgico 
para las comunicaciones 
por vía férrea, por carretera 
y por aire, cuando el aero­
puerto civil sea una reali­
dad. Pero además su tradi­
ción aeronáutica es muy 
antigua. No en vano, entre 
la Base de Los Llanos y 
Maestranza existen alrede­
dor de 1.500 profesionales 
del sector. La decisión para 
elevar el proyecto a reali­
dad depende ahora de las 
negociaciones de la admi­
nistración y la empresa que 
ha diseñado para la ciudad 
el parque tecnológico aero­
náutico. 

Albacete 

Albacete es el punto de 
mira de una sociedad aero­
náutica que desea implan­
tar su negocio en esta ciu­
dad, en un punto muy pró­
ximo a la base Aérea de Los 
Llanos, donde si el ayunta­
miento lo per­
mite, con la 
recalificación de 
un millón de 
metros cuadra­
dos, sería posi­
ble instalar una 
industria dedi­
cada al mante­
nimiento y revi­
sión de aviones 
de pasajeros, fabricación de 
aparatos y diversos compo­
nentes de Investigación y 
Desarrollo (I+D). 

La inversión para este 
proyecto rondaría los 
10.000 millones de pesetas 
y el número de puestos de 
trabajo estaría alrededor de 
los mil empleos. Sin embar­
go, esto es sólo un proyecto 
y el ayuntamiento de Alba­
cete es cauteloso. No quiere 
lanzar globos al aire y pre­
fiere esperar a conocer la 
decisión de esta plataforma 
empresarial que estaría for­
mada por una sociedad de 
al menos tres empresas, 
que formarían "Turbi-Jet". 

Las conversaciones 
entre el ayuntamiento y el 
director general de Aerodi-
sa, la empresa encargada 
de relanzar el proyecto, son 
continuas, pero de momen­
to no hay nada sobre papel, 
aunque los emprendedores 
tienen prisa y desearían 
comenzar las obras dentro 

^2î  
Uno de los 
requisitos 
es cjue el 

Ayuntamiento 
recalificiue un 
millón de m^ 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 3/8/2001.



36 / ECONOMÍA Y EMPRESAS 

EDIO AMBIENTE-
VIERNES, 3 DE AGOSTO DE 2001 

La campaña de reck 

La región reciclará 77 tm. de 
móviles obsoletos este año 

TERESA ROMERO 

Toledo 

La campaña nacional de 
recogida y reciclaje de teléfo­
nos móviles Tragamóvil ha 
llegado a las cinco provin­
cias de Castilla-La Mancha, 
donde espera reciclar este 
año 77.000 kilos de residuos 
generados por estos apara­
tos y sus 
accesorios en 
desuso a tra­
vés de los 
siete contene­
dores instala­
dos en cen­
tros de Airtel 
y estableci-

De momento el 
han gastado 

reciclaje no abaratará costes de producción y ya 
100 millones en poner en marcha la campaña 

reutiUar los residuos electró­
nicos e irJormáticos que 
dañan el medio ambiente si 
no son correctamente trata­
dos. También se ha valorado 
el previsible ahorro en mate­
rias primas, aunque de 

momento los 
gastos de 

CastiUq-La l^^^^id^, 
— t r a n s p o r t e , 

Mancha producirá almacenaje y 

250 toneladas en recuperación 

residuos de móviles 

< Q | ^ 

mientos de El 
Corte Inglés 
de la Comu­
nidad. 

El proyecto ha sido desa­
rrollado por los fabricantes 
agrupados en la Asociación 
Multisectorial de Empresas 
de Electrónica y Comunica­
ciones (Asimelec), distribui­
dores como 
Payma y ope­
radoras de 
t e l e f o n í a 
entre los que 
d e s t a c a n 
Amena y Air­
tel. La cam­
paña tam­
bién cuenta 
con el apoyo 
del Ministerio de Medio 
Ambiente. 

La iniciativa se plantea 
como objetivo la toma de 
conciencia por parte del ciu­
dadano de la necesidad de 

entre los años 
2000 y 2002 

La campaña 
dispondrá un total 
de 7 contenedores 
en las provincias 

castellano' 
manchegas 

superan con 
creces el aho­
rro en mate­
rial. En pala­
bras del 
director gene­

ral adjunto de Asimelec, 
Gonzalo Cerralbo, "de 
momento poner en marcha 
esta campaña ha ccStado a 
los fabricantes de móviles 
más de 100 millones de 
pesetas". 

En el caso de 
los móviles, 
los residuos 
más contami­
nantes son las 
pilas, que con 
esta campaña 
serán trans­
portadas a la 
e m p r e s a 
Indumen ta l 

Recycling de Bilbao para ser 
sometidas a un proceso de 
reciclado. 

Sin embargo, no sólo se 
prevé xm tratamiento espe­
cializado para las bgterfas. 

El antobús del Tragamóvil recorrerá el país promoviendo la participación. 

sino que se ha dispuesto un 
amplio proceso de desconta­
minación y triturado del 
resto de materiales utiliza­
dos en el teléfono. 

Los diversos componen­
tes podrán reciclarse en nue­
vos móviles, pero también 
en la fabricación de impreso­
ras, püas, objetos de plástico 
o metal. 

El número de móviles 
que operan actualmente en 
nuestro país es de alrededor 
de 30 millones, lo que suma­
do al corto período de vida 
de esta tecnología provoca 
que un gran número de 
usuarios deseche sus apara­
tos. 

Según las estimaciones 
de los organizadores hay 
250.000 teléfonos móviles 
obsoletos en nuestra región 
y la previsión de Asimelec es 
que del año 2000 a 2002 los 
castellano-manchegos dejen 
de usar y reciclen 250 tonela­
das de teléfonos móviles. 

El índice de crecimiento 
del volumen de residuos es 
espectacular, a pesar de la 
tendencia a la reducción del 
tamaño y el peso de esta tec­
nología. En el año 2000 
España generó 700.000 kilos 
de móviles de desecho, 
33.000 de ellos en Castilla-La 
Mancha. Para este año los 
datos apuntan hacia un 

incrementó del '100% y éii 
2002 se prevé cuatripUcar 
esta cifra, que en la comuni­
dad llegará a los 124.000 
kilos. 

El director general de 
Calidad Ambiental, Javiet 
Nicolás, explicó el pasado 
27 de julio en la presentación 
en Toledo de la campaña 
Tragamóvil que "con este 
proyecto nos anticipamos al 
próximo Real Decreto del 
Ministerio de Medio 
Ambiente y a posibles direc­
tivas europeas que obliga­
rán a habilitar sistemas inte­
grados de gestíón de este 
tipo de materiales de dese­
cho". 

El plan de 
residuos dotairá 
a Albacete de 
contenedores 

este año 
DAVID GACIA 

Albacete 

El Ayuntamiento de Albace­
te adquirir- 480 nuevos con­
tenedores para completar, 
antes de que finalice el pre­
sente año, el equipamiento 
previsto en el Plan MunidT 
pal de Residuos y dar servi­
cio a la recogida de basuras, 
a través de contenedores, a 
todas las calles y barrios de 
la ciudad. Además se com­
prarán otros 420 contenedo­
res para la recogida selectiva 
de papel, envases y vidrios. 

Ambas adquisiciones, 
que se realizarán por concur­
so, han sido aprobadas por 
la Comisión de Medido 
Ambiente y permitirán, 
según el responsable muni­
cipal de esta área, José 
Eduardo Martínez ' Valero, 
que Albacete disponga de * 
unos servicios de recogida 
de residuos del nivel del que 
disfrutan las ciudades euro-
péas-iñáS avanzadas. • 

Los nuevos contendores 
de residuos orgánicos, que 
serán de carga lateral y cos­
tarán 104 millones de pese-
taSî  tendrán \xnk'cícpá^dSS' 
tres-veces superior á los ya 
instalados y darán servicio a 
cerca de 100.00 ciudadanos. 
Igualmente, se completará el 
servido a las urbanizadones 
del extrarradio, que ahora 
está cubierto en un 95%. 

Para la recogida selectiva 
de residuos Albacete dispon­
drá de 300 áreas de aporta-
dón que dispondrán, cada 
una de ellas, de un vertedero 
para vidrio, otro papel y car­
tón y otro para envases. " '•' 

La Mancomunidad El Quyote 
el suministro de agua a 4.000 

F. J . LLANA NIETO 

Ciudad Real 

La mancomunidad El 
Quijote se constituyó ha­
ce casi tres años con el 
objeto social de gestio­
nar el suministro de 
agua potable a los muni­
cipios ciudadrealeños de 
Carrizosa y Alhambra. 
Fuentes de la Mancomu­
nidad explican que no se 
van a acometer inversio­
nes a medio y largo pla­

zo, ya que la construc­
ción y puesta en marcha 
de la infraestructura ne­
cesaria para abastecer 
estas dos poblaciones 
supuso una inversión 
aproximada de 450 mi­
llones de pesetas. 

A pesar de esto, en 
1998 se invirtieron cerca 
de veinte millones de 
pesetas en la instalación 
de una potabilizadora 
común que extrae el 

agua del embalse de Va-
llehermoso. 

La actividad de esta 
mancomunidad ciuda-
drealeña permite el su­
ministro de agua a casi 
cuatro mil personas de 
ambas poblaciones, aun­
que este número se eleva 
de forma considerable 
cuando llegan los meses 
de verano. 

El Quijote es una pe­
queña mancomunidad 

gestiona 
personas 
que no tiene pretensio­
nes de expandir sus ser­
vicios a otras poblacio­
nes de la zona, ya que el 
mayor tamaño de la 
mancomunidad La Man­
cha sí permite a ésta de­
sarrollar un gran número 
de actividades mucho 
más amplias y necesarias 
que permiten cubrir las 
deficiencias en infraes­
tructuras que tengan los 
municipos de la zona. El Quijote suministra agua del embalse de Vallehermoso. 
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El Sedisi prevé un 

Los ordenadores domésticos 
aumentaron un 20% en 2000 

TERESA ROMERO 

#^y> 
La práctica 

totalidad de los 
ordenadores 

están conectados 
a uno o varios 

periféricos 

C-LM 

La evolución en el número 
de hogares castellano-man-
chegos con ordenadores re­
gistró el pasado año en la 
región un 
incremento 
respecto a 
1999 del 
19,9%, dos 
puntos y 
medio por 
encima de la 
media na­
cional, se­
gún el estu­
dio realiza­
do por la Asociación Espa­
ñola de Empresas de Tec­
nologías de la Información 
(Sedisi). 

Al finalizar el año 2000, 
más de 119.000 de los 
521.000 hogares de la co­
munidad tenían uno o más 
PCs, lo que demuestra que 
el parque doméstico de or­
denadores llega a casi el 
23% de las residencias de 
Castilla-La Mancha. 

Si comparamos estas ci­
fras con el 
resto de co­
munidades, 
la región es 
la sexta con 
menor pro­
porción de 
hogares con 
este tipo de 
tecnología . 
En cuanto al 
ritmo de 

crecimiento, Castilla-La 
Mancha está en la mitad de 
la tabla, lejos de comunida­
des como Valencia, que in-

En Castilla'La M^ancha, 119,474 hogares tenían uno o 
más ordenadores personales a finales del año 2000 

El 52,4% de los 
hogares espafwles 
con PC estaban 
conectados a 

internet el año 
pasado 

cremento im 46% los hoga­
res con PC en el período 
comprendido entre 1999 y 

2000. 

En el estudio 
del Sedisi so­
bre la distribu­
ción geográfi­
ca de la pre­
sencia domés­
tica de estas 
tecnologías se 
observa que la 
mayor veloci­
dad de incre­

mento se da en las regiones 
más rezagadas en su infor-
matización. 

De un total de más de 
doce millones españoles, 
3,2 millones cuentan con 
PC. Esta cifra experimenta 
un continuo crecimiento, si 
bien las previsiones apun­
tan a que en los años 2001 
y 2002 se dé una desacele­
ración. 

En 1999 se adquirieron 
un 25,1% de los ordenado­

res que actual­
mente prestan 
servicio y el 
año pasado la 
cifra fue de un 
24,7%. Sin em­
bargo, para 
2001 el 10,8% 
de los hogares 
renovarán sus 
ordenadores , 
y sólo el 4,9% 

de los encuestados por el 
Sedisi mostraron su inten-
cióii de adquirir su primer 
PC entre los años 2001 y 

DISTRIBUCIÓN GEOGRÁFICA DE HOGARES CON PC 

ANDALUCÍA ! 

ARAGÓN 

ASTURIAS 

BALEARES 

CANARIAS 

CANTABRIA 

C-LA MANCHA 

CLEÓN 

¡ CATALUÑA 

¡ C VALENCIANA 

1 EXTREMADURA 

1 GALIOA 

¡ LARIOJA 

¡ MADRID 

1 MUROA.v. ' - ] 
1 NAVARRA.,; -..-! 

PAÍS VASCO 

TOTAL ' •'•'"' '' ' ' 

Fuente: S e d i s í ^ ^ ^ ^ 

TOTAL 

HOGARES j 

2.075.445 1 

394.735 

343.397 

255.035 

471.216 

151.862 

521.350 

810.812 

! 1.982.571 

¡ 616.056 

¡ 329.144 

! 789.191 

! 8L892 

1.549.984 

313.210 

160.716 

1.304.743 

12.151349 

HOGARES 

CON PC 

543.237 

88.815 

80.126 ¡ 

76.992 

109.735 

39372 

119.474 

166.023 

671.835 

217.534 

161.715 

135.932 

14.727 

463.433 

52.701 

37314 

112.273 

3.289.880 

r % CON P d 

EN 2000 

26,2 

22,5 

233 

30,2 

233 

25,9 

22,9 

20,5 

33,9 

263 

23,7 

22,4 1 

21,1 1 

34,7 

! 21,1 

! 28,0 i 

! 23,9 j 

26,9 j 

r AUMENTO 

1 DE 1999 A 2000 

303 

313 

1 16,7 

14,7 

! 18,1 

! 8,0 

19,9 

! 323 

! 163 

i 46,1 

¡ 10,1 

! 29,9 

! 21,1 

¡ 15,2 

1 18,6 

! 153 

¡ 343 

! • 17,4 

2002. Estos datos revelan la tium y un 98,4% para los en el ritmo de incorpora-
ralentización de este mer- programas Windows. ción de estas mejoras es 
cado. El Sedisi apunta en sus mayor en el caso del DVD, 

El parque de ordenado- conclusiones que la prácti- el escáner y el módem. 
res domésticos tiene una ca totalidad de los ordena- El módem, interno o ex­
antigüedad media de 35 dores personales de uso temo, estaba ya instalado 
meses, aumentando ligera- doméstico están asociados en 2000 en el 59,7% de los 
mente los resultados de la a uno o más periféricos hogares, aunque no todos 
encuesta del ejercicio ante- que aumentan las capaci- ellos cuentan con conexión 
rior. dades del sistema. Los a la red. Hoy internet re-

Por lo que respecta a periféricos más usuales presenta el principal esti­
los modelos y programas son las impresoras y los mulo para la adquisición 
predominantes, el Pentium lectores de CD-Rom, mien- de equipos. A finales de 
1, II y III y el sistema ope- tras los lectores de DVD y 2000 el 52,4% de los PCs 
rativo Windowrs son los las grabadoras de CDs con- domésticos del país, es de­
más extendidos, con un tinúan en segundo plano, cir, 1.725.491, estaban dota-
85,4% del total para Pen- Sin embargo, el aumento dos de conexión a la red. 

Internet, 
principal 

acicate para 
comprar un PC 

Hoy por hoy la posibili­
dad de acceder a internet 
desde el propio domicilio 
se ha convertido en una de 
las causas determinantes 
para que muchos castella-
no-manchegos decidan 
instalar un PC en su hogar. 
Los estudios generales rea­
lizados por el Sedisi seña­
lan que el uso de internet 
es regular pero poco inten­
sivo, ya que la mitad de 
los hogares conectados lo 
usan menos de 20 horas 
mensuales, aunque el nú­
mero de usuarios que na­
vegan entre 20 y 50 horas 
al mes ha crecido un 9% 
en el año 2000. A internet 
se accede, mayoritaria-
mente, para buscar infor­
mación, aunque el correo 
electrónico, el chat y el en­
tretenimiento on-line tam­
bién tienen mucho éxito 
entre los cibemautas. El 
uso dedicado a la activi­
dad profesional, o educati­
vo es inferior a las activi­
dades anteriores, y la des­
carga de música y softwa­
re, aunque todavía minori­
tarias, empiezan a suponer 
una proporción interesan­
te de conexiones a la red. 
Los servicios de banca on-
line y comercio electrónico 
ofrecen importantes pers­
pectivas de crecimiento y 
consolidación según el in­
forme del Sedisi, pues casi 
300.000 hogares ya habían 
comprado alguna vez en 
línea durante 2000 y un 8% 
de los que no han probado 
pretenden comenzar a usar 
este modo de compra en el 
presente año. En cuanto a 
la banca, se manejaron 
cuentas desde 436.500 do­
micilios. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La Asociación Provincial 
de Instaladores y mante­
nedores de Albacete 2001 
(Apima) y la empresa 
ImSdia comunicación, 
han firmado un convenio 
de colaboración para do­
tar a los socios de Apima 
de los servicios de Inter­
net y publicidad. 

Este convenio es el re­
sultado de las nego­
ciaciones mantenidas por 
la asociación y la empre­
sa de comunicación que 
persigue como fin el que 
los asociados reciban ser-

Convenio de colaboración entre 
Apima y la empresa IMSDIA 

El contenido estrella es la creación y mantenimiento de un portal 
glohcd en internet para favorecer la infomación entre asociados 

vicios de distintas em­
presas. 

El convenio fue firma­
do esta semana por Ca-
sildo Romero Garcí- de 
Apima y Gemma Domin­
go Villanueva. 

Entre los servicios que 
se contemplan en el con­
venio referenciado se en­

cuentran en Internet 
(portales de, manteni­
miento de web. E-comer-
ce, venta por catálogo, 
webmaster, hostmaster, 
etc) y publicidad (logoti­
pos, logomarcas, imagen 
corporativa, campañas, 
folletos, carteles, revis­
tas, etc), producciones 

(spots publicitarios en 
TV, Radio y Cine), Cds 
multimedia, organiza­
ción de actos (protocolo, 
congresos, convenciones, 
presentación de produc­
tos, cenas de negocio, 
etc). 

Como contenido estre­
lla del convenio se inclu­

ye la creación y manteni­
miento de un portal glo­
bal en Internet que sirve 
como vía de información 
entre los asociados, los 
usuarios en general y los 
asociados y sus provee­
dores. 

Este tipo de convenios 
son la fórmula decidida 

por la Junta Directiva de 
la Asociación provincial 
de Instaladores y mante­
nedores de Albacete 2001 
para prestar a sus asocia­
dos servicios de calidad 
de forma gratuita. 

Además, Apima tiene 
previsto realizar cursos 
de formación de todo ti­
po así como firmar nue­
vos convenios entre los 
que se pueden destacar 
por su importancia los 
referentes a riesgos labo­
rales y otras materias 
propias de las activida­
des que realizan sus aso­
ciados. 
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El establecimie^^^^ 

Hotel Matías, a escasos 
metros de la Laguna del Rey 

Dispone de restaurante con platos típicos de 
la región además de una amplia carta 

ALICIA SÁNCHEZ 

Ciudad Real 

El Hotel Matías, abierto 
desde 1989, está situado 
en el Parque Natural de 
las Lagunas de Ruidera, 
en una zona tranquila a 
escasos metros de la La­
guna del Rey en el muni­
cipio ciudadrealeño de 
Ruidera. 

j- Sus habitaciones, per-
fedtó^f í tó- equipadas, 
cuentan con baño, televi­
sión, teléfono, calefac­
ción, aire acondicionado. 
El hotel también dispone 
de restaurante y salones 
climatizados, sala de te­
levisión, bar, jardín y 
piscina. 

La cocina del estable­
cimiento se caracteriza 
por los típicos platos 
manchegos que esta em­
presa familiar cocina, en­
tre ellos el ajo arriero, las 
migas, el atascaburras, 
etc, según señalaba el 
propietario del estableci­
miento Matías Ramírez. 
También el visitante pue­
de seleccionar su menú 
de una amplia carta que 
ofrece esta familia, sien­
do la cocinera la esposa 
de Matías Ramírez, 
Ángela Rodríguez. 
'"• La experiencia en el 
negocio de la hostelería, 
llevan más de 12 años en 
el sector, garantiza el 
buen hacer en la cocina. 
El restaurante está adap­
tado para celebrar reu­
niones en un clima de 
tranquilidad que invita a 

El hotel (en la imagen) se encuentra a 80 metros de la Laguna el Rey de Ruidera. 

la relajación. 
Uno de los encantos 

del establecimiento es su 
cercanía a las L^^unas 
de Ruidera, encontrán­
dose exactamente a 80 
metros de las mismas, 
concretamen­
te de la Lagu­
na del Rey. 

Desde ha­
ce siglos las 
Lagunas de 
Ruidera han 
fascinado al 
hombre y se 
ha sentido 

atraído por 
sus lumino­
sos cielos, montes que 
las rodean y el variado 
cromatismo de sus 
aguas. Destacan como 

una isla de frescor en 
medio de semi-áridos 
paisajes. 

La principal riqueza 
faunística del parque son 
las aves ligadas al medio 
ambiente acuático am­

p l i a m e n t e 
representa­
das. 

Los montes 
y las tierras 
que circun­
dan al Par­
que es lu­
gar consi­
derado co-
mo cazade­
ro excep­

cional y de especial im­
portancia la perdiz, palo­
ma, conejo y liebre. Res­
pecto a la caza mayor en 

Los turistas de 
verano y cazadores 
en invierno son los 

principales 
huéspedes del 

local 

las proximidades se pue­
den localizar ,jal?alíe3., Es 
por esto por lo que en in­
vierno los huéspedes 
más mayoritarios son los 
cazadores y en verano 
turistas, "que cada vez 
vienen a las Lagunas con 
más asiduidad y en ma­
yor número, ya que es 
un paraje muy bonito ca­
da vez más conocido 
fuera de la provincia", 
señalaba Matías Ramí-

Hotel Matías 
Ctra. de las Lagunas, 

Km. 0,800 
13249 Ruidera 
(Ciudad Real) 

Telef. 926 52 81 56 

El restaurante ofrece un ambiente andaluz. 

El Rocío, un 
atractivo lincón 

andaluz en 'Kilavera 
El restaurante tiene capacidad 

para mcis de 150 personas 
ALICIA SÁNCHEZ 

Talayera de la Reina (Toledo) 

El restaurante El Rocío de 
Talavera de la Reina vol­
vió a abrir su puertas a los 
talaveranos hace tres 
años. En esta ocasión fue 
el empresario Ismael Díaz 
Resino quien se puso al 
fre/xte del,negocio y tras 
una importante reforma 
ha conseguido 
dar una am­
biente anda­
luz, continua­
dor del ante­
rior con una 
d e c o r a c i ó n 
marcadamen­
te andaluza y 
toques caste­
llanos en 
cuanto a la de­
coración de madera en pa­
redes y muebles. 

La capacidad del res­
taurante es de más de 150 
personas, perfecto para 
celebrar bautizos u otro ti­
po de reuniones, adapta-

El comensal 
puede elegir 
vinos de la 
tierra de la 
bodega del 

establecimiento 

mensales que hagan la re­
serva. 

Entre su amplia carta 
destaca el pimiento relle­
no de carne, la ensalada 
de pimientos, cá^a'^'véz 
más demandada, el baca­
lao con tomate y las car­
nes a la plancha. Del mar 
también se puede degus­
tar una mariscada, ernpé-

rador, etc. 
Estos pueden ir 
a c o m p a ñ a d o s 
de un buen vi­
no de ia tierra. 
En la bodega 
del restaurante 
destaca el Esto­
la, Viña Albali o 
Gudianeja, te-
niendo la op­
ción de pedir 

un Rioja u otro caldo de 
cualquier parte de Espa­

ña. 

do para el número de co-

Restaurante El Rocío 
Avd. del Príncipe 35 
Talaverade la'ReiYi<l 

(Toledo) 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
Q B i.m.iiiii.iiim.ijiiiwwi 

FORMA DE PAGO 
PRECIO ANUAL- 8 .000 péselos 

I I TnliSn bancario 
Giro o transferencia 

I] Domiciliación bancario 
N O T A : Esta suscripción tendrá carácter anual, salvo orden expresa en contra, sin la cual quedará automáticamente renovada. 

Banco o C a j o d e Ahorros 

Of ic ina 

N o m b r e del titular « • 

C I F / D N I 

Dirección 

Población Telf.: 

Firma au tor i zado 

IDICASTILIA-LA MANCHA H 

RECIBO BANCARIO 
Muy S o ñ o r m í o : Le ruego se s i rva ca rga r en mi 
Cuenta Corr iente / L ibreta de Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD OFICINA D J C Na CUENTA 

t/ Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envíelo a: 

E C O N O M Í A Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 

Tan pronto nos Uegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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VIERNES, 3 DE AGOSTO DE 2001 

• Ferias 

• TECNOALINENTARU 
LATÍN AMERICA'Ol 
Fecha: Del 17 al 19 de 
agosto. 
Sector: Feria interna­
cional para profesionales 
del sector agroalimenta-
rio 
Lugar: Sao Paulo 
(Brasil) 

• PLANTARIUM 
Fecha: Del 24 al 26 de 
Agosto. 
Sector: Salón interna­
cional de productos de 
vivero. 
Lugar: Boskoop 
(Holanda) 

• INTERNATIONALE 
FUNKAUSSTELLUNG . 
2001 
Fecha: 25 de Agosto 
Sector: Electrónica profe­
sional y doméstica 
Lugar: Berlín 
(Alemania) 

• AGROKONPLEX 
Fecha: Del 16 al 18 de 
agosto. 
Sector: 28" Feria Interna­
cional de Agricultura e 
Industria Alimentaria. 
Lugar: Nitra (Bélgica) 

•A GENDA 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 39 

Subvenciones y ayudas 
• AYUDAS: Convocatoria de propuestas de acciones indirec­
tas de IDT para el programa sobre una sociedad de la infor­
mación fácilmente accesible a los usuarios (1998-2002) 

Normativa: Ayudas 2001. Unión Europea/26 de julio de 2001. 
Objetivos: Sistemas y servicios para el ciudadano. Nuevos métodos de trabajo 
y comercio electrónico. Conteiüdos y herramientas multinvedia. Tecnologías e 
infraestructuras esenciales. 
Destinatarios: Empresas, centros de investigación y Universidades. 
Ayudas: Presupuesto indicativa para la convocatoria de 450 millones de euros. 
Organismo: Comisión Europea. Dirección General de la Sociedad de la Infor­
mación. 
Plazo: 17 de octubre de 2001 a las 17 h. local de Bruselas. -Plazo fijo: Parte la y 
pare Ib; 28 de febrero de 2002 a las 17h. local de Bruselas. -Plan de presenta­
ción continua: Parte 2a y parte 2b; 14 de junio de 2002 para propuestas de con­
gresos, talleres, sendnarios relacionados con cualquier parte del programa. 

• SUBVENCIÓN: Ufe 2002 Medio Ambiente 

Objeto: Se consideran como proyectos financiables, dentro del ámbito de medio 
ambiente, a los proyectos de demostración que contribuyan al desarrollo de téc­
nicas y métodos iimovadores e integrados y a la continuación del desarrollo de 
la poh'tica medioambiental comunitaria. 
Destinatarios: Personas físicas y jurídicas de la Uiüón Europea, países candidatos y ter­
ceros países (Albania, Argelia, Bosiüa-Herzegovina, Croacia, Chipre...) 
Tipo de ayuda: Aportación máxima de la Comisión Europea del 50% se conver­
tirá en el 30% para proyectos que previsiblemente generarán ingresos significa­
tivos en período temporal amplio, no sólo en el período de vigencia (la partici­
pación mínima de la empresa será del 30%). Se cubrirán los costes directos con­
traídos desde el 30 de noviembre de 2000, como son: personal; desplazamientos 
y manutención; servicios subcontratados o alquiler o explotación de infraestruc­
turas o equipos; adquisición o fabricación ir\fraestructuras o equipos; material 
fungible y otros costes. 
Plazo: Los Estados miembros ylos países candidatos establecen su propio plazo 
para la presentación de las solicitudes a las áütófídadésnacionaíes competentes. 
Las autoridades nacionales deberán presentar las propuestas a la Comisión antes 
del 30 de noviembre de 2001. 

• Ferias 

TOLEDO 

IV FERIA REGIONAL DE ARTE Y 
ARTESANÍA "JARA Y MONTES DE 

TOLEDO" 

Fecha de celebración: 
Del 10 al 15 de agosto 

Sector: 
Empresas relacionadas con el arte y la arte­
sanía en madera, cerámica, forja, mimbre y 

alimentación 
Lugar: 

Los Navalmorales 
(Toledo) 

Organiza: 
Asociación Mesa de 

Trabajo por Los Navalmorales y 
Ayuntamiento de Los Navalmorales 

Teléfono: 925 40 41 81 

AGENDA DE ESTADÍSTICAS 

Viemgggdê tgOStQ: Encuesta de Ocupa­
ciones en Apartamentos Turísticos. 

Lyings 6 4g ^gpgtp: Transporte de Viaje­
ros. 
Viernes 10 de agosto; índice de Produc­
ción Industrial 

Lunes 13 d^ agosto; Encuesta de pobla­
ción activa del segundo trimestre de 
2001, 

Martes 14 de agosto; índices de Precios 
al consumo y dé consumo armonizado. 

•Libros 
MÁRKETING 

Diferenciarse 
o 

morir 

JACKTROUT 

BOL 

BARCELONA 

En un mundo ultra-com­
petitivo como el de hoy, 
cualquier hipermercado 
tiene más de 30.000 mar­
cas en sus estanterías. 
Los compradores de 
coches pueden elegir 
entre decenas de marcas 
y modelos. Por eso, para 
los responsables de már-
keting el diferenciar sus 
productos es hoy mucho 
más complicado que en 
cualquier otra época -y 
diferenciarse es lo funda­
mental para tener éxito 
en márketing-. Pero más 
importante aún: diferen­
ciarse es la clave para la 
supervivencia de cual­
quier compañía. En Dife-

•OléOWII? 

J A C K T R O U T 

rendarse o morir, el autor 
de conocidos best-
sellers y sus socios no se 
andan por las ramas. 
Critican a los responsa­
bles de márketing por 
buscar demasiado a 
menudo el camino más 
fácil haciendo, eso sí, 
mucho "show-off" gra­
cias a la alta tecnología; 
en muchos casos incluso 
juegos de magia para 
impresionar cuando lo 
que deberían hacer es 
esforzarse por descubrir 
y comunicar aquellas 
cualidades de su pro­
ducto que sean atracti­
vas para los clientes y 
que lo hagan único. 

NEGOCIOS 

e-Trading 

ALFESH B: PATEL 

BOL 

BARCELONA 

En e-Trading. Inversiones 
financieras a través de 
internet, millones de per-

• Horario AVE 

sonas están descubriendo 
los beneficios de las tran­
sacciones bursátiles reali­

zadas desde casa, donde 
las inversiones on-line 
son uno de los logros más 
importantes de internet, y 
donde los agentes de 
bolsa hacen que las opera­
ciones bursátiles sean 
accesibles a toda una 
nueva generación. Es un 
libro escrito para que 
cualquier lector pueda 
aprender a realizar opera­
ciones de bolsa a través 
de la red. La lectura de 
este libro resulta amena 

gracias a la estructura 
clara y la profusión de 
anécdotas, ejemplos prác­
ticos y consejos realmente 
útiles, así como experien­
cias propias del autor. Los 
críticos señalan, sin 
embargo, que a pesar de 
contar con un especial 
dedicado a Latinoaméri­
ca, España y Portugal 
resulta demasiado centra­
do en el mercado de valo­
res norteamericano (Nas-
daq, Dow Jones...). 
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Nombres propios 
Félix Peinadoj 

Secretario de Cecam 

El nuevo Plan de Consolidación y 
Competitívidad de la Pyme, relevo de 
la anterior Iniciativa Pyme, aunque fa­
vorece la intermediación de los órga­
nos intermedios en el desarrollo de las 
empresas, puede ver mermar las ayu­
das que estas reciban entre un 10 y un 
15% según se secretario de la confede­

ración de Empresarios de Castilla-La Mancha, Félix 
Peinado. En los próximos días entrará en vigor en 
Castilla-La Mancha la Ordenanza que regule el Plan. 

0" ' '^ iJ i , Antonio Qarcía, 
Pte, D.Q, Azafrán de la Mancha 

El presidente de la Denominación de 
Origen de Azafrán de La Mancha, An­
tonio Garría, afirma que a partir del 
mes de agosto entrará en vigor una 
nueva normativa de comercio exterior 
sobre este producto por la que sólo se 
podrá vender como Azafrán de La 
Mancha el produrído en la Denomina­

ción de Origen, con lo que se reducirá el fraude existen­
te en este cultivo. 

Francisco López, 
Dtor. Org . de Casinos La Mancha 

El complejo de ocio Reino de Don 
Quijote, que estará situado en los te­
rrenos de Valcansado (Ciudad Real) 
estará finalizado y listo en el año 
2004 y contará con el apoyo financie­
ro del grupo francés Lucien Barriere 
que funcionará como "operador-in­

versor" del casino. Francisco López es el director de 
Organización de Casinos La Mancha. 

Manuel Olmedo, 
Qerente Coop. Virgen de las Viñas 

La Cooperativa Virgen de las Vmas de Tomelloso, una de 
las mayores cooperativas dedicada a la elaboradón de 
vino de toda España, prevé un descenso en la produc­
ción de vino que obtenga la presente campaña, cifrada 
en unos 40 millones menos de küos de uva. El pasado 
año se elaboraron un total de 140 millones de litros de vi­
no, según el gerente de la Cooperativa Virgen de las Vi­
ñas. En 2001 la firma ha invertido 500 ntíllones para me­
jorar la elaboradón de diferentes variedades de uvas. 

M i g u e l Collado Serrano, 
Qerente de Confecciones S* Migue l 

El gerente de Confecciones San Miguel, Miguel Co­
llado Serrano, tiene como objetivo mantener la car­
tera de clientes de su empresa, firma especializada 
en el diseño y la confección de vestuario laboral en 
Huete (Cuenca), que en la actualidad alcanza los 
500 clientes en toda España. Para ello, las últimas 
inversiones se han llevado a cabo nuevas máqui­
nas de coser informatizadas que garantizan conti­
nuar ofreciendo una alta calidad a sus clientes. 

Carlos Jimeno Palomares 
Director de la Caja de Guadalajara 

Las entidades bancarias 
tienen vida propia' 

J . M. MIRANDA 

Guadalajara 

Carlos Jimeno Palomares, es 
director de Caja de Guadala­
jara desde hace cuatro meses 
y, durante los últimos años, ha 
ocupado diferentes puestos de 
responsdñlidaden consultorí-
as de entidades financieras, 
participando directa e indirec­
tamente en algunos procesos 
de absorción y adhesión de ca­
jas y bancos, de los que unos 
han resultado más fructíferos. 

?.- En el tiempo que lleva 
al frente de la entidad alcarre-
ñ i ¿cuál es su visión ante la 
posibilidad barajada en los 
últimos años de una futura 
fusión con otras cajas? 

R.- Normalmente las fusio­
nes ?ntre cajas han tardado 
bastante en registrar buenos 
resultados. Respecto a Caja de 
Guadalajara, creo que todas 
las entidades tienen perfecta­
mente vida propia. De cual­
quier manera, yo trabajo a las 
órdenes de la entidad y si al­
gún día o en algún momento 
se me plantease llevar a cabo 
ese cometido por parte de los 
órganos de gobiemo de la caja, 
me pondría inmediatamente a. 
trabajar en ello. Mi cometido 
ahora es hacer que la Caja de 
Guadalajara sea cada día más 
rentable y siga credmdo. 

P.- ¿Cuál es entonces el po-
sidonamiento actual de la en­
tidad respecto a fusiones pc-
sibles o adhesiones? 

R.- Ahora mismo, tanto la 
Asamblea como los órgano, 
de Gobiemo de la entidad son 
partidarios de que Caja de 
Guadalajara siga andando so­
la, y yo me debo a ellos. 

E- ¿Cómo es posible que 
tantas entidades bancarias, 
que cada día van incorporán­
dose puedan sobrevivir sin 
que unas dañen a otras? ¿Se 
nota esta afluencia en el mer­
cado? 

R.- Guadalajara es una de 
las dudades del territorio es­
pañol más bancarizadas pero, 
por su posidón estratégica, en 
una zona donde las comunica-
^ones son importantes, consti­
tuye una inversión para la 
banca, al encantr:_ij en pleno 

"Ahora mismo, tanto la Asamblea 
como los órganos de Gobiemo, son 

partidarios de que Caja de 
Guadalajara siga andando sola" 

Carlos Jimeno Palomares. 

Corredor del Henares. Ade­
más, Guadalajara es una de las 
capitales de provinda que 
cuenta con casi todos los servi­
dos esenciales, con unas di­
mensiones ideales y una bue­
na situadón. Ello hace que las 
entidades finandeías quieran 
ubicarse en esta 
provinda, indui-
da Caja de Gua­
dalajara. Todos 
•buscamos nego-
do. La efi^dad al-
carreflaiia abierto 
en el año 2000 
•̂ mas nuevas ofi­
cinas y las previ­
siones para este 
año parten de la puesta en 
mardia de ocho nuevas. Esto 
significa que hay riqueza en la 
provincia, ya que uno de los 
indicadores es precisamente el 
asentantíento de entidades 
bancarias. 

R- ¿Qué tiene en cuenta la 
entidad a la hora de tratar con 
sus potendales dientes? 

R.- Creo que debemos cui­
dar nuestro entomo, lo que no 
Hiere dedr que descuide nr.-

'x El aceKamiento al dier.te 

"Las previsiones 
para este año 
son poner en 
marcha ocho 

nuevas 
oficinas*' 

objetivos es buscar el acerca­
miento pleno mediante pro­
ductos y servidos que deman­
da la empresa. Además, para 
el próximo año la entidad va a 
poner una oferta discriminada 
para sus propios clientes. Has­
ta ahora, la política de Caja de 

Guadalajara ha 
sido generalis-
ta . Creo que 
debemos ade­
lantamos un 
poco y ver las 
neces idades 
que demandan 
nuestros dien­
tes e intentar 
crear las ofer­

tas que precisan, es dedr, se 
trata de empezar a poner en 
mardia ofertas más segmenta­
das, adaptándonos cada día 
más a las necesidades de los 
clientes. Para procurar que 
tengan productos y servidos 
de alta calidad, marcando una 
derta distancia pero sin olvi­
dar que somos una caja pe­
queña y que habrá aspectos en 
los que nuestras respuestas 
tendrán que venir dadas, en 
fundón de lo que nos vaya di-

¿s fundamental. Uno de los dendo el sector finandero. 

?.- ¿Existe el diente tipo? 
R.- Creo que una caja de 

ahorros debe tener muchos es­
tereotipos de díéfitó yhd'uft&f'̂ !-
determinado, aunque éstó t3á(-'> q 
ro que el pequeño y mediano 
ahorrador es el cliente más ha­
bitual en la entidad pero tam­
bién en el banco. Hay que cui­
dar a todos. Y preocupamos 
de los jóvenes que serán los del 
futuro... Ahora mismo, la enti­
dad contempla la apertura de 
una Imea de produdos dirigi­
dos específicamente a los jóve­
nes, un segmento interesado 
en cuidar como aspirantes a 
clientes^ú^sóttí'-' '-i'' i-J'<r.uj-j-

?.- ¿En qÜé'átíéí^faélv^ 
cios piensa la entidad? 

R.- Espero que, si todo va 
bien, en septiembre Caja de 
Guadal^'ara cuente con un pe­
queño departamento finande­
ro de lo que se trata en defini­
tiva, es de acercar la entidad al 
cliente a través no sólo de ser­
vidos y productos pWpíóé'de 
la entidad,'^tíio de informa-
dón complementaria sobre to­
do lo que ocurre en la provin­
cia: expositores, actos cultura­
les, servidos públicos, etc,... 

P: ¿Hasta qué nivel de 
riesgo se contempla el apoyo 
de la entidad a sus dientes? 

R: Caja de Guadalajara bla­
ta de apoyar todas las iniciati­
vas, pero las ve con prudencia 
sin entrar en niveles de riesgos 
desmedidos. La ultima inspec-
dón que nos ha realizado el 
Banco de España ha sido posi­
tiva. 

P: ¿Qué producto de la en­
tidad es el que fundona me-
jo^ con mayor éxito? 

R: Creo que todos fundo-
nan bien, pero ahora estamos 
pensando en sacar un nuevo 
de pasivos... Pero d produrto 
estrella, tal vez sea el crédito 
hipotecario. 

P: ¿Como se afronta el 
cambio de moneda? 

R: Caja de Guadalajara está 
preparada para afrontar la 
nueva moneda. Poco a poco 
tiene previsto que la informa-
dón a los clientes se dé pri-
mordialmente en euros aun­
que también se refleje en pese­
tas. 
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