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! i l S EMPRESAS 
Semanario de Información Financiera DE CASTILLA-LA MANCHA 

Año III. Número 88.150 Pesetas. 0,90 Euros Del 28 de julio al 3 de agosto de 2000 

Los actividades dadas de alta en este impuesto en las cinco ciudades superan las 31*000 

Las cinco capitales recaudaron 
casi 2.500 millones por el lAE 

Albacete es la provincia que más 
recauda por este concepto 

Cuenca aplicó el año pasado el mayor 
coeficiente de población 

Los ayuntamientos de las concepto de Impuesto de tenido por este concepto, población aplicado en las más alto el de Cuenca con 
cinco capitales de provin­
cia de Castilla-La Mancha 
recaudaron el año pasado 
2.429748.786 pesetas en 

Cerca de 50 
guarderías 
cerraron 

durante el 
año pasado 

En Castilla-La Mancha 
existen alrededor de 300 
Centros de Atención a la 
Infancia distribuidos por 
todo el territorio regional 
incluyendo las iniciativas 
públicas y privadas. Sin 
embargo, durante el año 
pasado cerraron alrede­
dor de 50. La obligatorie­
dad de escolarizar a los 
niños a partir de los 3 
años es uno de los princi­
pales motivos que provo­
caron este descenso en el 
número de guarderías, así 
como el gasto de las mis­
mas, que se ha incremen­
tado en un 30%. 
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Actividades Económicas 
(lAE). El Ayuntamiento de 
Albacete, con 870 millones, 
es el que más dinero ha ob-

ya que también es el que cinco ciudades difiere de 

registro un mayor numero 
de actividades dadas de al­
ta (1L624). El coeficiente de 
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unas a otras, siendo el más 
bajo el que se aplica en Al­
bacete ,con el 1,1%, y el 

el 1,7%, pero esta ciudad en 
contrapartida no aplica el 
llamado índice o coeficien­
te de situación. 

T i p p i j p ' D D I R É R í C A Liebherr Ibérica, ubicada en la localidad guadalajareña de Azuqueca de 
rxTO'T' ATA /->Ty-̂ k̂.Tr-'o Henares, está acometiendo un proceso de ampliación de instalaciones 

AMl LIA ILSO 1 /vLiA.L<iWÍ\£SO que con im presupuesto de 350 millones supondrá dotar a esta empresa 
J7\J n rWlf) A/f2 de 7.000 metros cuadrados más de espacio. La fírma alemana facturó en la 

región el año pasado 21.000 millones de pesetas. p - , _ 

Hacienda devolverá 30.588 
millones hasta final de julio 

La Agencia Estatal Tributaria tie­
ne previsto devolver 30.588 mi­
llones de pesetas hasta el mes de 
julio a los contribuyentes caste-
Uano-manchegos cuya declara­
ción del Impuesto sobre la Renta 
de las Personas Físicas referidos 
al año pasado les resultase a de­
volver. Este volumen de devolu­
ción supone triplicar la cifra que 
se reintegró a los contribuyentes 
el año pasado por las mismas fe­
chas. Este incremento se debe. 

entre otros motivos, a la utiliza­
ción este año por primera vez 
del modelo 104 de Devolución 
Rápida, por medio del cual las 
arcas públicas han reintegrado a 
los contribuyentes castellano-
manchegos 1.741 millones de pe-
setas.Por provincias, Toledo es la 
que acumula un mayor número 
de devoluciones, con 115.718 de­
claraciones presentadas en total 
y un importe de 9.215 millones 
hasta el mes de julio. 
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La región tiene el 10% de 
las granjas de avestruces 

La región castellano-manchega 
concentra cerca del 10% de las 
granjas de avestruces registra­
das a nivel nacional. De acuer­
do con los datos aportados por 
la Consejería de Agricultura de 
Castilla-La Mancha, a finales 
del año 99 había registradas 
7.923 avestruces, de las que casi 
el 75% estaban en la provincia 
de Albacete. El número de gran­
jas censadas era de 90 por 63 
que se registraban a principios 

del año. Según un estudio reali­
zado por Avestruces El Monte 
sobre el consumo alimenticio y 
el precio de este animal, se con-
cluyeque la cuenta de explota­
ción de una granja media arroja 
un costo de producción de 
20.000 pesetas por animal. El 
mayor gasto corresponde a ali­
mentación mientras que el resto 
se reparte entre el importe del 
huevo, la incubación y los gas­
tos generales. 
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EMPRESAS 

Nico Jamones 
apuesta por el 

jamón serrano 
Nico Jamones, instalada 
en Luciana (Ciudad Real) 
va a iniciar el montaje de 
una nueva línea de des­
huesado, loncheado y en­
vasado de jamón serrano e 
ibérico. 

Juarqtil invertirá 
200núttonesen 
una residencia 

Juanpil S.L., empresa con­
quense, espera contar en el 
plazo de un año y medio 
con una nueva residencia 
geriátrica privada en la que 
invertirá unos 200 millones 
de pesetas. 

Saturnino de la 
Oliva hace 200 
hornos al año 

La empresa Hornos Satiu'-
nino de la Oliva, ubicada en 
Seseña (Toledo), fabrica al 
año 200 hornos de diferen-. 
tes tipos. Este año tiene pre­
visto alcanzar una factura­
ción de 500 millones. 

Rodatrans busca 
la obtención de 

la ISO 9002 

La sociedad cooperativa 
Rodatrans, instalada en El 
Ballestero, Albacete, agluti­
na al 70% de los transpor­
tistas de La Roda. La em­
presa está inmersa en la ob­
tención del certificado de 
calidad ISO 9002. 

FINANZAS 

Disnúnuyen las 
reclamaciones al 
Banco de España 
Las reclamaciones presenta­
das ante el Banco de España 
sobre entidades que operan 
en la región descendieron 
un 12,8% el año pasado. En 
términos absolutos fueron 
109 reclamaciones. 
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2, ECONOMÍA Y EMPRESAS 

La 
eluninadón 

deíIAE 
S a n t i a g o M A T E O S A H U O U I L L O (*) 

La eliminación del Impues to d e Actividades 
Económicas (lAE) es una de las promesas 
electorales del Par t ido Popular, que desde el 
m u n d o empresarial recibimos con gran satis­
facción cuando se anunció por cuanto supo­
ne la desaparición d e u n g ravamen para las 
empresas que hasta ahora están obligadas a 
cumpli r pun tua lmen te . 

El Gobierno debe ahonda r en estas medi­
das que suponen liberar a las empresas de 
una carga fiscal más y, de esta forma, facilitar 
que el d inero que se emplea para pagar im­
puestos se p u e d a dest inar a realizar inversio­
nes en las empresas y a aumen ta r la capaci­
dad product iva de las mismas . 

Por ello esperemos que la desaparición de 
esta obligación d e pagar el lAE n o sea susti­
tuida por otra que, en definitiva, siga gravan­
d o la actividad empresarial . 

A u n q u e desde a lgunos ayuntamientos se 
ha criticado que se m e r m e n ingresos a sus ar­
cas, hay que tener en cuenta que este impues­
to -aunque es el s egundo en importancia para 
los consistorios- representa u n porcentaje de 
ingresos pequeño en relación con el impues to 
estrella de los ayuntamientos , el Impues to de 
Bienes Inmobiliarios (IBl). 

Las ayudas a las empresas n o s iempre de­
ben consistir en subvenciones y este es un cla­
ro ejemplo d e otra forma de ir e l iminando tra­
bas u obstáculos al ejercicio de la labor em­
presarial. 

Además , muchos ayuntamientos son cons­
cientes de la situación que se plantea a m u ­
chas empresas a la hora d e instalarse en u n 
de te rminado municipio y ofrecen rebajas o 
bonificaciones en el Impues to de Actividades 
Económicas para facilitar la instalación d e 
nuevas actividades en sus territorios. 

Y es que tampoco resulta m u y equitat ivo 
que este impues to n o tenga en cuenta los be­
neficios empresariales y s implemente por es­
tar ubicados en una de te rminada zona debas 
pagar más o menos . 

La actividad empresarial necesita facilida­
des para ser incentivada y este tipo de medi - • 
das son bien recibidas sobre todo por la pe­
queña y mediana empresa y las nuevas em­
presas que son a las que más les cuesta hacer 
frente a las obligaciones económicas. 

*Santiago Mateo SahuquUlo, editor de 
ECONOMÍA Y EMPRESAS DE 
CASTILLA-LA MANCHA 

VIERNES, 28 DE JULIO DE 2000 

Instrumentos pata gestionar 
los tipos de interés 

J O S É A N T O N I O P L A Z A 

Y J O S É L U I S A L O N S O 

No vamos a describir aquí todos los 
instrumentos existentes que pueden 
ser utilizados para gestionar el riesgo 
de tipos de interés en una empresa, si­
no únicamente aquellos que pueden 
ser utilizados con cierta facilidad para 
disminuir el mismo. De esta forma, 
nuestro objetivo será en todos los casos 
que aquí se van a tratar, llegar a un co­
nocimiento en el momento presente de 
los costes o ingresos financieros deriva­
dos en el futuro de nuestros flujos fi­
nancieros previstos. Dicho de otro mo­
do, fijar los tipos de interés de las ope­
raciones presentes y futuras. Esta fija­
ción podrá venir dada totalmente o en 
forma de una cifra h'mite de coste máxi­
mo o ingreso mínimo garantizado. 
1.- Transformación de un flujo determi­
nado por un tipo variable en otro deter­
minado por un tipo fijo. 

1.1- Operaciones forward-forward 
Son operaciones en las que se acuer­

da por anticipado la remuneración que 
va a obtener un determinado flujo fi­
nanciero durante un periodo determi­
nado (cuyo inicio es una fecha futura). 
Las partes se obligan a realizar el movi­
miento efectivo de fondos correspon­
diente al inicio de la misma y el reem­
bolso de esos fondos más los intereses 
generados correspondientes, en la fecha 
acordada, como final de dicha opera­
ción. De esta forma una empresa toma­
dora de fondos se aseguraría no sólo el 
tipo de interés de una operación fuhira, 
sino también la disponibilidad de di­
chos fondos en la fecha futura acordada 
durante el periodo necesario, con el in­
conveniente de que su línea de crédito 
puede quedar inmovilizada desde el 
momento actual. 

L2.-FRAS 
Abreviatura de Forward Rate Agre-

ements o Acuerdos de tipos de interés a 
futuro. Son también operaciones "a me­
dida" por las que se fija un tipo de inte­
rés relativo a un empréstito o depósito 
que se realizará en una fecha futura, con 
referencia a un importe determinado y 
una duración acordada. No existe com­
promiso de movimiento real de fondos 
por el principal de la operación, que­
dando el compromiso limitado al movi­
miento de los intereses. El nesga de cré­
dito se limita a una diferencia de intere­
ses. Normalmente se realiza de acuerdo 
a un contrato marco estandarizado. 

1.3.-Opciones de tipo de interés 

José Antonio Plaza es co-autor del estudio. 

Son fórmulas financieras que per­
miten mantener variable un tipo de in­
terés hasta un determinado límite, mas 
allá del cual éste se toma fijo y no expe­
rimenta nuevas variaciones. Se trata así 
de aprovechar los movimientos que el 
mercado realice a nuesh'o favor, prote­
giéndonos de circunstancias que pue-

•dan resultar especialmente adversas. 
Desgraciadamente, se trata de un mer­
cado con una iliquidez extrema lo que 
redunda en la aplicación de márgenes y 
comisiones amplios a este tipo de ope­
raciones cuando se realizan. Existen dos 
tipos principales de opciones: opciones 
de compra (opciones cali) y opciones de 
venta (opciones put). Ambas pueden 
ser adquiridas mediante el pago de un 
importe inicial denominado prima, ha 
compra de una opción cali da derecho a 
su poseedor a financiarse a un tipo de 
interés acordado, denominado tipo de 
interés de ejercicio o strike, derecho que 
será ejercitado si el tipo de interés de 
mercado fuese superior a dicho tipo de 
interés de ejercicio. La compra de una 
opción put da derecho a su poseedor a 
invertir a un tipo de interés acordado, 
derecho que será ejercitado si el tipo de 
interés de mercado fuese inferior a di­
cho tipo de interés de ejercicio. 

L4.- Futuros financieros 
Si bien puede parecer sorprendente 

a primera vista, no vamos a detallar en 
el presente arti'culo el uso de los futuros 
financieros para establecer coberturas 
del riesgo de los tipos de interés. Hemos 
comentado que este enfoque nos obliga­
ba a cenh-amos en operaciones "over the 
counter" (negociadas en mercados no 
organizados) que pueden ajustarse a la 
medida de nuestras necesidades. La co­
bertura del riesgo mediante futuros fi­

nancieros, si bien presenta la ven­
taja de ser un mercado de gran li­
quidez y, por tanto, de fácil con-
h-apartida, deja en el aire (junto 
con otros pequeños efectos) dos 
riesgos principales en casi todos 
los casos: 

-Riesgo de mismatching, que 
puede afectar a la fecha de inicio, 
a la de vencimiento de la opera­
ción a cubrir, o a ambas. Alude a 
la no coincidencia de las fechas de 
la operación que pretendemos cu­
brir con las de la cobertura reali­
zada, manteniendo en muchas 
ocasiones la incertídumbre sobre 

el tipo de interés a aplicar a la operación 
supuestamente cubierta pudiendo in­
cluso aumentar el riesgo al que queda­
mos expuestos. 

- Riesgo de importe: Al ser estanda­
rizado el importe de los contratos de fu-
tiaros no permite una cobertura perfecta 
del importe requerido. Existen formas 
de disminuir el riesgo de mismatching, 
pero no de eliminarlo. Además éstas re­
quieren una cobertura dinámica del 
riesgo (con revisiones permanentes de 
dicha coberhara). 

2.- Transformación de sucesivos flu­
jos determinados por un tipo variable 
en otros determinados por un tipo fijo. 

2.L- Interest rate swaps. 
Los swaps de tipos de interés, mas 

conocidos por sus siglas en inglés I.R.S., 
permite, en su forma mas simple, la 
transformación de una estructura de pa­
gos (o ingresos) a tipo variable en otra 
en la que los tipos de interés quedan fi­
jados 

2.2.-Caps. 
Son un tipo especial de opción que 

permite fijar un techo o límite máximo 
al tipo de interés que puede resultar vi­
gente para cualquier periodo a lo largo 
de toda la vida de una operación de fi­
nanciación a tipo variable. 

2.3.-Floors. 

Son también un tipo especial de op­
ción que permite fijar un suelo o lírtute 
mínimo a la remuneración que se pueda 
percibir en cualquier periodo a lo largo 
de toda la vida de una operación de in­
versión a tipo variable. 

2.4.-Collars 

Son operaciones que combinan la 
compra de un cap con la venta de un 
floor (collar comprado) o bien la venta 
de un cap con la compra de un floor 
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Bolsa de Madrid 
La Bolsa ha vivido una 
semana de incertídum-
bre, especialmente so­
bre la salida de Villa-
longa de Telefónica, al­
go que parece ha ali­
viado a los inversores. 

Dólar 

La moneda nortea­
mericana so ha recu­
perado ligeramente a 
lo largo de esta sema­
na, a pesar do que el 
euro continúa en una 
tendencia alcista. 

Petróleo 
Tal y como se esperaba 
el aumento de la pro­
ducción de crudo y las 
previsiones de que 
pueda ser aún mayor 
ha provocado un des­
censo en su precio. 

Ü PINION 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 

Los precios hoteleros 
crecieron un 0,9% en junio 
Los precios hoteleros en Castilla-La Mancha 
crecieron en junio un 0,9% con respecto al 
mes anterior, mientras que la media nacional 
lo hizo en un 2,2%. En lo que va de año, los 
precios de ios hoteles de la región se han in­
crementado un 1,2%. 

O l i D C La campaña de la 
Renta de 1999, 

que este año devolverá en Casti­
lla-La Mancha 30.588 millones de 
pesetas, casi el triple que en la 
campaña anterior, debido sobre 
todo a la incorporación del mode­
lo 104 de Devolución Rápida. 

D A IA El número de colme­
nas acogidas a la De­

nominación de Origen de Cuenca y 
Guadalajara, que ha descendido un 
17,64%, pasando de 12.141 en el pasa­
do año a 9.994 en el presente. Este 
importante descenso también se ha 
registrado en productores y marcas. 

LA IMAGEN DE LA SEMANA 

TOLEDO ACOGIÓ LA REUNIÓN DE LA MESA DE DIRECTORES GENERALES DE TURISMO DE LAS DISTINTAS REGIONES. 
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FERNANDO ViLLENA 
Presidente de ASAJA 

El presidente de la Asociación de jóvenes 
•Agricultores (Asaja) en Castilla-La Mancha, 
Fí;mando Villcna, ha señalado que el nuevo 
bonador del Real Decreto para la reestmc-
luración del viñedo i-ecogc como medidas 
"no afortunadas" que la solicitud de ayuda 
individual para el viñedo caerá un 15%. 

FÉLIX RiVAS 
Delegado de Iberdrola en Castilla-La Mancha 

El delegado de Iberdrola en Castilla-La Mancha, 
Félix Rivas, ha resaltado el interés que genera la 
provincia de Cuenca para todas las empresas 
que trabajan en el campo de la energía cólica. 
Energías Eólicas de Cuenca, de la que es uno de 
los administradores, invertirá 7.500 millones de 
pesetas en un parque en este municipio. 

DOMINGO AROCHENA 
Presidente del Grupo Indas 

Laboratorios Indas, que preside Domin­
go Arochena, ha firmado un convenio de 
colaboración con la Universidad Com­
plutense de Madrid y la Clínica Universi­
taria Puerta de Hierro, para la investiga­
ción y desarrollo de una prótesis con 
funciones de esfínter urinario. 

CMIASALÜICIDR 
Información a los lectores 

Par;i I» pul)]icación de oríginiiles en I:) .sección de C:irt:is al Director, 
pueden dirigirse a Cuesta de Carlos V, 4 - 3"; o si lo prencren al 

número de Fax 925 22 50 18 o al I 
e-mail econoiniayempresa-clm@(iconi.es g 

Los originales, que no deben sobrepasar las 30 líneas, deben ir 
acompañados de la fotocopia del Documento Niicíonal de Identidad. 1 

cuando hay algún 
tipo de bote. Desde 
aquí quiero decir 
que gastar dinero en 
loterías no es malo, 
si se hace con mode­
ración, ya que con 
trabajo también se 
puede conseguir la 
felicidad. 

JUSTO GARCÍA 
Albacete 

SÓBRELOS 
JUEGOS DE AZAR 
Leí en su pasado 
número que los cas-
tellano-manchegos 
somos de los que 
menos gastamos en 
juegos de azar del 
Estado. Esto es real­
mente muy positivo 
ya que deinuestra 
que cada vez más 

preferimos gastar­
nos el dinero en co­
sas irás útiles que 
las loterías. Sin em­
bargo, este dato es 
muy chocante, 
puesto que los des­
pachos de lotería 
suelen estar casi 
siempre llenos de de 
gente, que incluso 
hace largas colas 

FRANZ-PAUL MARTÍN, GE­

RENTE DE LlEBHERR IBÉRI­
CA: "El boom de la construc­
ción de los liltimos años ha 
obligado a las empresas a 
comprar maquinaria y eso 
nos ha beneficiado. Este boom 
es más largo de lo que inicial-
mente se había previsto". 

GREGORIO ALARCÓN, 

CONCEJAL DE INDUSTRIA Y 

COMERCIO DE SOCUÉLLA-

MOS: "Sociiéllamos necesita 
un impulso industrial y es 
necesario incentivar la colo­
cación de empresas, ya que en 
este término municipal hay 
mucha microempresa y pe­
queño comercio". 

ANTONIO CASTELLANOS, 

SECRETARIO REGIONAL DE 

CoAG-IR (SOBRE LA REES­

TRUCTURACIÓN DEL VIÑEDO 

EN CASTILLA-LA MANCHA): 

"En la región tenemos un ex­
ceso de producción de uva 
blanca airen, por lo que el que 
se nos dé la posibilidad de que 
con dinero comunitario se 
pueda convertir una parte de 
esos viñedos hacia variedades 
que el mercado demande es 
una opción muy positiva". 

JUAN JOSÉ GÜEMES, SE­

CRETARIO GENERAL DE TU­

RISMO: "Castilla-La Mancha 
es una de las regiones más di­
námicas desde el punto de 
vista de recepción de turistas 
extranjeros". 

REISTADEPKA 
Sistema de ayudas al 
aceite de oliva 

El comisario europeo de 
Agricultura, Franz Fischler, 
se ha pronunciado a favor de 
reformar el sistema de ayu­
das al sector de aceite de oli­
va para hacerlo compatible 
con las normas de la Organi­
zación Mundial de Comercio. 
Fischler se opone a un nuevo 
aplazamiento de la reforma 
definitiva del sector, cuyo ré­
gimen actual fue introducido 
en 1998 con carácter transito­
rio, y afirma que presentará 
una propuesta en el otoño 
próximo. 

Caja Rural de Toledo 

Vivienda 

El precio de la vivienda, que 
lleva inmerso en un espiral al­
cista desde 1997, alcanzará su 
techo máximo y comenzará a 
ralentizarse a lo largo del pre­
sente año, según un estudio 
del BBVA. En 2000, el valor 
debería subir un 10 por ciento 
frente al 3 por ciento de 1999. 
No faltan argumentos para 
sostener esta optimista previ­
sión. La demanda se ha desa­
celerado en los primeros me­
ses del año, y lo hará todavía 
más en el segundo trimestre 
del año. 

Expansión 
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LACaUMNA 

EVA ROSADO 

Turismo: un 
nuevo récord 

cada año 

p ^arece que las cifras 
que se están barajan­
do indican que otra 

vez este año se volverá a 
batir el récord de número 
de turistas en España. El de 
turismo es el récord que 
más fácil se supera, pero no 
por ello debemos subesti­
mar el esfuerzo que desde 
las distintas administracio­
nes se lleva a cabo para 
mantener una oferta atra-
yente y de calidad. Hasta 
hace algunos años era poco 
menos que impensable que 
comunidades autónomas 
como Extremadura, sin el 
atractivo turístico de la 
costa, pudieran acoger un 
número de turistas cercano 
al millón. Recientemente 
Juan Costa se refirió al 
espectacular incremento de 
la actividad turística en 
Castilla-La Mancha y Cas­
tilla y .León. De esta mane­
ra, el turismo interior'se ha 
convertido en una seria 
alternativa'ffente al'fradi-
cional de sol y playa. El 
turista extranjero se aden­
tra en la península siguien­
do el reclamo que supone 
la oferta artística, cultural, 
histórica o medioambien­
tal. Este éxito es el reflejo 
del trabajo coordinado de 
las diferentes administra­
ciones y al esfuerzo econó­
mico que han tenido que 
hacer frente. Programas 
como los desarrollados por 
las Ciudades Patrimonio, 
entre las que se encuentran 
Toledo y Cuenca, están 
obteniendo unos mereci­
dos frutos. 

LOS PROTAGONISTAS 

8 CONVENIO POR 
X / 

.^9 
á>-

LA PREVENCIÓN 
DE DROQAS EN 
EL TRABAJO 
La Confederación de 
Empresarios de Castilla-
La Mancha, Junta de 
Comunidades y sindica­
tos (CC.OO y UGT) han 
firmado un convenio 
para la prevención de 
las drogas en el ámbito 
del trabajo. En Castilla-
La Mancha el objetivo 
es prevenir el consumo, 
principalmente de alco­
hol en el trabajo, para lo 
cual los sindicatos reci­
birán 9 millones cada 
uno y 700.000 pesetas la 
Confederación de 
empresarios. El conve­
nio se viene renovando 
desde 1993. 

Bruselas aprohó Sil300 
rrvXíones de pesetas para la región 

Cinco cooperativas del melón se 
unen hajo una marca de gxupo 

' 'La Comisión 'Buropeá aprobó 
ayer el plan de fondos estructura-

'iles destiriados a 12'comunidades . 
autónomas españolas Objetivo 1, 
que durante el período 2000-2006 
recibirán un total de 39.186 millo­
nes de euros (unos 6,52 billones 
de pesetas). A Castilla-La Man­
cha llegarán concretamente 
521.300 millones de pesetas. Bru­
selas aprobó el Marco Comunita­
rio de Apoyo (MCA) para las 
regiones españolas Objetivo 1 
(con una renta per cápita inferior 
al 75% de la media comunitaria), 
que reúnen al 76% del territorio y 
al 58,5% de la población de Espa­
ña. 

Las comunidades autónomas 
incluidas en el reparto son Gali­
cia, Asturias, Castilla y León, 

Castilla-La Mancha, Extremadu­
ra, Comunidad Valenciana, 

-Andalucía,. Murcia, Canarias^ _y_ 
Ceuta y Melilla. Cantabria recibi­
rá una ayuda transitoria antes de 
salir del grupo del Objetivo 1, por 
haber superado el umbral del 
75%. La Comisión Europea consi­
dera que el MCA aprobado per­
mitirá la creación de unos 220.000 
puestos de trabajo en las regiones 
afectadas y fuentes comunitarias 
destacaron el aumento de las 
dotaciones destinadas a la pro­
tección medioambiental. 
Al mismo tiempo, durante el 
nuevo período de aplicación de 
los fondos estructurales habrá 
menos inversiones en redes de 
transporte y energía que cuenten 
con la financiación comunitaria. 

Cinco Cooperativas del sector del 
melón de Casiillá^Lei'''Míiüchti'se 
han involucrado en la elaboración 
de un Plan Estratégico con el que 
pretenden alcanzar posiciones de 
liderazgo en el mercado e incre­
mentar la rentabilidad y compe-
titividad del producto, así como 
evitar las debilidades que aquejan 
en la actualidad a los productores, 
como su atomización y desunión y 
que generan, en consecuencia, una 
estructura comercial débil y el 
dominio del mercado por parte de 
intermediarios agentes externos. 
El Plan Estratégico del Grupo de 
Cooperativas del sector del melón, 
nombre con el que se conoce al 
estudio y trabajo de campo reali­
zado bajo la dirección técnica de 
LKS Consultores, la coordinación 

y el apoyo organizativo de la 
UitióiUjdeoCooperativas Agrarias 
de Castilla-La Mancha (Ucaman) '" 
y la financiación de la CoTtséjería • ' 
de Agricultura y Medio Ambiente 
(70%) y las propias cooperativas 
involucradas (30%), ha contado, 
en su primera fase, con la activa . 
participación de los presidentes;í'." 
rectores, gerentes y técnicos de las- ' ' 
entidades mencionadas. 
En una fase posterior, que empe­
zará a desarrollarse en los próxi­
mos meses, tras el refrendo de los 
respectivos Consejos Rectores de 
las cooperativas participantes en 
el proyecto, se deberán determi­
nar las acciones prioritarias a 
emprender, así como la figura jurí­
dica societaria que va a sustentar 
la actividad del grupo. 

ALDIA 
Las ayudas para el viñedo 
ascenderán a 1,2 millones 

Ante la inminente publicación de la Orden de la Conse­
jería de Agricultores que regulará las nuevas ayudas 
para reestructuración de viñedo, COAG-IR pone sobre 
aviso a los viticultores acogidos al anterior plan de recu­
peración del viñedo por la sequía que deberán renun­
ciar la mismo y devolver las cantidades percibidas por 
el arranque, si quieren meterse en los nuevos planes de 
reestructuración. Las nuevas ayudas oscilarán entre las 
750.000 pesetas para plantaciones en vaso y 1,2 millones 
para viñas en espeJdera, cantidades muy superiores a 
las 250.000 pesetas de las ayudas por sequía. 

Banesto cerrará 19 oficinas 
en la región en dos meses 

El Banco Español de Crédito (Banesto) cerrará 19 oficinas 
en diferentes pueblos de Castilla-La Mancha en ckís meses, 
según han denunciado las secciones sindicales de UGT y 
CC OO en Banesto, que han organizado una concentración 
en la última semana. Mientras que nueve sucursales desa­
parecen totalmente, otras diez se convertirán en ventanillas 
destacadas, siendo la provincia de Cuenca la que más nota­
rá este cambio, ya que afecta a ocho pueblos de esa pro­
vincia. El responsable de la sección sindical de UGT en 
Banesto, Luis Sánchez Grande, denunció que se estaba des­
mantelando una de las principales empresas del país. 

Hacienda ha devuelto ya 
30*588 millones de pesetas 

A fecha de 31 de julio. Hacienda habrá hecho frente 
a la devolución de un total de 30.588 millones de 
pesetas a los contribuyentes de Castilla-La Mancha, 
en lo que va de campaña de la renta del año 1999, 
según datos aportados por la Agencia Estatal Tribu­
taria. Esta cifra casi triplica a la cantidad que se 
devolvió hasta el mismo periodo del año anterior, 
en el que se reintegró a los bolsillos de los ciudada­
nos 10.798 millones de pesetas. Este incremento se 
debe al modelo 104, nuevo sistema, para los contri­
buyentes que no tenía el deber de declarar. 
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En 1999 cerca de 50̂ ^C^ 

Los gastos de los Q^^ ¿^ lü 
región se incrementan un 30% 

A L I C I A S Á N C H E Z . ^ . . - . • . • . . - . - - . . 

ALICIA SÁNCHEZ 

ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

Los Centros de Atención 
Infantil han incrementado 
sus gastos en los últimos 
años, tras la escolarización 
voluntaria de los niños de 
tres años, un 30%, aproxi­
madamente. Además, su 
mercado potencial se ha 
reducido un 50%, ya que 
los cuidados 
de estos cen­
tros se han 
limitado a 
bebés con 
edades com-
p r e n d i d a s 
entre cero y 
tres años, en 
lugar de niños 
de cero a seis. 
La partida de 
ingresos, que contempla la 
cuota mensual del precio 
de la guardería, "continúa 
prácticamente invariable y 
además su número se ha 
visto reducido", señalaba 
la directora del Centro La 
Flauta Mágica, de la Dipu­
tación Provincial de Ciu­
dad Real, Mercedes 
Gómez. Estos hechos han 
sido 

Este panorama "incier­
to" de las guarderías (han 
cerrado cerca de 50 en Cas­
tilla-La Mancha en 1999) 
contrasta con lo que cabría 
pensar ante el fenómenos 
de la incorporación de la 
mujer al mercado laboral, -
el 75% de los nuevos acti­
vos en Castilla-La Mancha 
durante la década de los 90 
han sido mujeres, según el 
índice NÍanpower- o el 
aumento de un 2,2% del 
número de nacimientos en 
los últimos cinco años, 
según el Instituto Nacional 
de Estadística. 

Los gastos en el sector 
privado se triplican ya que 
hacerse cargo de un bebé 
durante sus tres primeros 
años de vida es más costo­
so (más personal, mobilia­
rio, espacio...), casi un 30% 
más, que hacerlo con un 

La Junta invertirá en el sector público de las guarderías^ 168 
centrosf 2,980 millones de pesetas durante el año 2000 

4¡^^ 
El pñncipcd 

handicap es el 
mayor gasto que 

generan los 
niños de cero a 

-, trésnanos 

niño de más edad. La 
explicación es sencilla, 
según un Real Decreto de 
la Junta de Comunidades 
que regula los Centros de 
Atención Infantil, una uni­
dad o aula de ocho niños 

de O a 1 año 
necesita contar 
con un técnico 
especialista en 
Jardín de 

Infancia (For­
mación Profe­
sional). Ade­
más, es obliga-
tpf»<?̂ i hasta las'. 
seis unidades 
(48 niños) dis­

poner para todas en su 
conjunto de un maestro. 
Lo exige la Logse. Es de 
esta forma como la partida 
de personal de una guarde­
ría aglutina entre el 60 y 
70% del total de los gastos 
del negocio. El resto van 
destinados a farmacia 
(pañales, juguetes especia­
les), instalaciones (los 
bebés necesitan, por Ley, 
más metros cuadrados, 
concretamente dos, que los 
niños de más de tres años 
para conseguir un desarro-

La educación e integración socio-familiar es el objeto de los CAI's. 

lio adecuado en todos sus 
aspectos), patio (75 m^), 
suelo especial para que 
gateen... un gasto al que se 
está teniendo que hacer 
frente con el recorte presu­
puestario, pues las cuotas 
que se pagan por niño (una 
media de 20.000 a 30.000 
pesetas) no aumentan de la 
misma forma. 

Es así como este sector, 
mitad público en Castilla-
La Mancha, donde existen 
un total de 168 Centros de 

Atención a la Infancia 
(CAÍ) financiados en parte 
o totalmente por la Junta 
de Comunidades, y mitad 
privados (320 sociedades 
en su conjunto) hacen fren­
te en la actualidad a una 
reconversión total, siendo 
una vez más las de capital 
privado las firmas más per­
judicadas. Éstas últimas se 
están viendo obligadas a 
recortar presupuesto a 
toda costa, teniendo que 
recurrir, incluso, al empleo 

precario, según fuentes del 
sector. 

El número de plazas 
públicas que ha ofertado la 
Junta han ascendido en 
1999 a 7.800. Estas se han 
distribuido en 36 centros 
que pertenecen a la Conse­
jería de Bienestar social y 
128 más centros privados 
concertados con la Junta. 

En el mantenimiento de 
todas estas guarderías 
públicas, tanto propias 
como concertadas, la Con­
sejería de Bienestar Social 
invertirá durante este año 

,2,980 fijillones cíe pese.tas. 
Se mejorarán las guarderí­
as de Hellín (Albacete) y 
Alovera (Guadalajara), no 
contemplándose en el pre­
supuesto ninguna de 
nueva creación. 

En el sector privado se 
contabilizan cuatro en 
Toledo capital y unas 30 en 
provincia; 12 en Albacete 
capital y cerca de 35 en 
provincia; en la capital de 
Guadalajara 8 y 20 en pro­
vincia, en Cuenca seis en 
capital 10 en provincia y 
por último unas 18 en Ciu­
dad Real y 30 en provincia. 

CAI's PÚBLICOS (propios y concertados) 
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OLM 

TOLEDO 

CIUDAD REAL 1 

CUENCA 

1 GUADALAÍARA I 

1 ALBACETE | 

Vi^Xm.jrjl Jl̂ nLiut 

w . « , « . » . » » « » « . » . . * » . . » , , , « . 

11 

4 

1 

1 

1 

4 

Fuente; Junta de Connunidades dé Ca 

r>*»*** 

• 

still 

pftoviNaA 
. ^ » « » » . « « . « « . ^ , . . . , . , ^ . , , . ^ , 4 , A y . 

157 

43 

33 

15 

20 

46 

a-La Mancha y pr 

i NÚMERO DE CAI's PRIVADOS 

: 

M . > * . » . 

1 

i 

' . • • 

'; 

opia 

CAPITAL 

38 

4 

12 

6 

8 

10 

• •«**>* 

PROVINCIA 

. . * » . * . . * . , * . ^ t . . . , . ^ . . t , ^ •*. 

133 

40 

30 

10 

15 

38 

Precariedad en 
el sector de las 

guarderías 
¿ C ó m o 
puede com­
petir una 
g u a r d e r í a 
p r i v a d a 
frente a una 
p ú b l i c a ? 

Con empleo precario y 
calidades inferiores, en la 
mayoría de los casos. Un 
ejemplo escalofriante en 
cifras es el gasto de una 
guardería con una media 
de matrículas de 150 
niños. Esta tiene unos ga» 
tos de 59 millones anuales 
(el 50% los aporta la Junta 
de Comunidades) y unos 
ingresos por matrícub de 
58 (es el caso de la Guar 
dería de la J i i n t a .de 
Comunidades Nuestra 
Señora de las Nieves). Las 
cuotas que cobra por niño 
son 22.0000 pesetas. Una 
privada cobra por niño 
10.000 pesetas más que el 
caso anterior y sin embar­
go no ve un duro de las 
arcas públicas. ¿Cómo 
sobreviven, si en los CAI's 
de la comunidad hay 
incluso déficit? Que no se 
asuste nadie, los niños de 
nuestra región se encuen­
tran aún así en buenas 
manos, son excelentes 
profesionales los que,se 
ocupan de los cuidados 
de estas personitas y 
amantes de su profesión. 
No ha habido casos de 
fraudes. 
Esta difícil situación que 
sOf)ortan muchas guarde­
rías han provocado su cie­
rre (unas 50 el pasado 
años) y no ninguna situa­
ción indeseable por el 
momento. 
La precariedad en el 
empleo, incluido el de los 
gerentes, que compiten 
con horarios públicos de 
siete de la mañana a siete 
de la tarde se convierte así 
en el principal escoDo de 
un sector que vela por la 
educación de los niños y 
el futuro de una sociedad. 
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DIOGRAFIA EMPRESARIAL: LIEBHERR IBE 

Esta firmay perteneciente al grupo alemán Liehherr, está ubicada en el Polígono Industrial 
de Miralcampo en Azuqueca de Henares, Este centro^ que importa maquinaria de obras 

públicas y grúas^ de diferentes clases, obtuvo en el año 99 un volumen de negocio de 
21,000 millones de pesetas, con un incremento con respecto al año anterior del 21,9% 

Líebheir Ibérica triplica su 
facturación en tres años 

Se encuentra en un proceso de ampliación de instalaciones en el que está 
invirtiendo 350 millones y que pretenden inaugurar a mediados del año 2001 

MóNiCA M O R E N O 

Guadalajara 
Desde que la empresa ale­
mana Liebherr Ibérica 
comenzó su actividad en 
el año 1988 en España, y 
desde el 93 en el Polígono 
Industrial de Miralcampo, 
en Azuqueca de Henares, 
su crecimiento ha sido 
constante, sobre todo 
desde el año 1996 en el 
que su volumen de factu­
ración se na multiplicado 
por tres. En el ejercicio 
pasado obtuvreíon ün 
volumen de negocio supe­
rior a los 21.000 millones 
de pesetas, con un incre­
mento del 21,9% con res­
pecto al año 1998. 

"El boom de la cons­
trucción de los últimos 
años ha obligado a las 
empresas a comprar 
maquinaria y eso nos ha 
beneficiado. Este boom es 
más largo de lo que ini-
cialmente se había previs­
to", comenta el gerente de 
Liebherr Ibérica, Franz-
Paul Martín. 

Además este incremen­
to de la facturación es con­
secuencia del gran creci­
miento de su 
actividad lo 
que les ha lle­
vado a la 
necesidad de 
ampliar las 
instalaciones, 
"ya que 

hemos llega­
do al límite 
de nuestra 
capacidad de espacio en 
oficinas y taller". 

Las instalaciones que 
están construyendo tienen 
las mismas características 
que en las que están ubi­
cados en la actualidad. La 
inversión que Liebherr 
Ibérica está acometiendo 

Desde la central de Liebherr se atiende directamente al mercado de grúas, español y portugués, fundamentalmente. 

es de 350 millones de 
pesetas, y la pretensión de 
la firma alemana es inau­
gurarlas entre los meses 
de abril o mayo del año 
que viene. La superficie 
dedicada a oficinas será 
de 2.000 metros cuadra­
dos y la dedicada a alma­
cenes y talleres de 5.000 

m e t r o s 
cuadrados. 
"Con esta 
ú l t i m a 
ampliación 
nos hemos 
q u e d a d o 
faltos de 
t e r r e n o s 
para apar­
car la 

maquinaria por lo que 
tenemos interés en com­
prar más terreno, justo 
enfrente de donde hoy 
estamos, para cubrir nues­
tras necesidades", afirma 
Martín. 

La central operativa y 
administrativa dispone. 

El 40% de la 
plantilla es 
büin^^ 

En Liebherr Ibérica, 
el capítulo de la for­
mación de los emple­
ados, es muy impor­
tante, por lo que dis­
ponen de un depar­
tamento de forma­
ción donde dan cla­
ses a los empleados, 
en un proceso conti­
nuo de avance y 
superación. Además 
gracias a una capaci­
tación constante, el 
personal de talleres y 
los profesionales del 
servicio postventa 
están siempre al día 
en sus conocimientos 
técnicos, "aseguran­
do así un elevado 
nivel de calidad 
tanto en la asistencia 
a máquinas como en 
el servicio postventa 
mismo. En este cen­
tro, el 40% de la 
plantilla de los tra­
bajadores son bilin-
gües,^yia jque entre 
los puntos que valo-
ran a la hora de la 
contratación es la 
facilidad de idiomas, 
bien dominando el 
inglés o el alemán. 
El proceso de forma­
ción de los nuevos 
empleados dura 
entre 2 y 3 años. 

Liehherr cuenta 
con una plantilla 
de trabajadores de 
78 personas que 

esperar aumentar 
hasta las 100 

PRINCIPALES DATOS 
«Empresa 

•Gerente 

•Actividad 

•Dirección 

•Localidad 

«Facturación 

•Plantilla 

•Fecha de constitución 

Liebherr Ibérica 

Franz-Paul IMartin 

•Maquinaria Obras Públicas y Grúas 

Crtra. N-ll, Km.41.- Pol. Miralcampo 

Azuqueca de Henares (Guadalajara) 

21.600 millones 

78 

1993 

sobre una superficie de 
25.000 metros cuadrados, 
de unas instalaciones 
modernas, con amplios 
talleres, zonas de exhibi­
ción y pruebas, almacén 
de repuestos y edificio de 
oficinas. 

En cuanto al número 
de trabajadores, Liebherr 
Ibérica tiene en plantilla 
78 personas, y su preten­
sión es llegar a 100 perso­
nas en los próximos años. 

Esta empresa importa 
de las distintas fábricas de 
Alemania, Colmar 
(Francia) y Austria maqui­
naria de obras públicas, 
grúas hidráulicas, grúas 
para puertos y contenedo­
res, además de ser repre­
sentantes del fabricante 
alemán de remolques 
especiales, Goldhofer 
Fahrzeugwerk Gmbh. 
Despliega su actividad en 
obras públicas, en la 

industria minera y en 
empresas de servicios. 
Desde el Grupo Liebherr 
se suministran excavado­
ras, dozers, cargadoras de 
ruedas y- de .cadenas, 
grúas móviles, componen­
tes aeronáuticos, frigorífi­
cos, etc. 

En este ejercicio 
Liebherr Ibérica va a 
importar en grúas cerca 
de 130 unidades nuevas y 
unas 40 usadas. En lo que 

se refiere a maquinaria de 
obras públicas estará en 
torno a 250. 

Las perspectivas de 
ventas para el presente 
ejercicio son muy positi­
vas, ya que en el primer 
semestre de este año han 
conseguido vender 65 
unidades nuevas, más de 
lo que se tenía pensado. 
Además, hasta el 31 de 
junio han comercializado 
108 máquinas de obras 
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En la imagen, Franz-Paul Martín, gerente de Liebherr Ibérica S.A., en Azuqueca de Henares 

Han creado 

públicas, "por lo que espe­
ramos superar los objeti­
vos previstos para el 
2000". El ejercicio pasado 
ya se incrementaron las 
ventas con respecto al año 
anterior. 

Del volumen total de la 
facturación, las grúas 
móviles y 
p u e r t o s 
representan 
el 60% 
m i e n t r a s 
que el resto 
se reparte 
entre el ser­
vicio técni­
co y la 
maquinaria 
de obras 

públicas. Si bien, según 
Franz-Paul Martín, no es 
un dato muy significativo 
ya que hay que tener en 
cuenta que el valor de una 
grúa es muy superior al de 
una máquina de obras 
públicas. Para hacerse una 
idea una grúa, la más sim-

una delegación de 
_ ventas en 
Portugal, donde 

incrementarán su 
pres^ricia _ 

pie puede costar unos 43 
millones de pesetas, mien­
tras que la más grande, 
como puede ser la de 
puerto, alcanza los 800 
millones de pesetas. 

Los productos que dis­
tribuye Liebherr Ibérica 
están presentes en todo el 

t e r r i t o r i o 
nacional, y 
en grúas 
móviles y del 
puerto tam­
bién trabajan 
en Portugal, 
d o n d e 
recientemen­
te han inau­
gurado una 
d e l e g a c i ó n 

y de servicio 
"Nuestra pre-

de ventas 
postventa, 
sencia en el país vecino ha 
pasado de ser de un 5% a 
un 25%, y creemos que 
podemos llegar a tener 
entre un 35 y un 40%", 
afirma Martín. 

En el mercado portu­

gués se vendían anterior­
mente grúas usadas, "ya 
que el nivel de los precios 
de alquiler de este tipo de 
productos era muy alto". 

La exportación de esta 
empresa, ubicada en 
Azuqueca de Henares, es 
esporádica, y se destina 
fundamentalmente al 
campo de 
las máqui­
nas usadas, 
e s t a n d o 
p r e s e n t e s 
e n 

Venezuela, 
C h i l e , 
C u b a , 
Holanda y 
F r a n c i a , 
entre otros 
países. 

Dentro de sus proyec­
tos está el trabajar desde 
España con firmas de 
América Central y 
Sudamérica, ofreciéndoles 
servicio técnico de las 
máquinas que importen 

Hasta el 31 de furúo 
han comercializado 

108 máquinas, 
cumpliendo así 

parte de los (hjetivos^ 
para este ejercicio 

El Grupo Liebherr, presente en 22 
países con 58 empresas 

El grupo Liebherr, fue fundado en 
1949 por Hans Liebherr, que desa­
rrolló su idea desde comienzos 
humildes hasta llegar a crear una 
multinacional, un grupo de empre­
sas. De sus ideas y esfuerzos surgió 
uno de los mayores fabricantes de 
maquinaria de construcción, ade­
más de en otros canipos. La idea de 
Hans Liebherr fue una grúa torre de 
fácil montaje y que se pudiera 
transportar rápidamente, para la 
gran tarea de reconstrucción de las 
ciudades destruidas durante la 

Segunda Guerra Mundial . Fue 
patentada en 1949. Este grupo, que 
está presente en ventidós países con 
58 factorías, tiene 18.000 empleados 
y una facturación de 520.000 mil lo­
nes de pesetas. Esta multinacional 
ti«ne una organización descentrali­
zada y opera con unidades empresa­
riales transparentes, autónomas y 
de responsabilidad propia, tenien­
do la empresa matriz en Suiza. El 
68,2% de sus ventas se localizan en 
mercados de Europa Occidental, y 
un 12,9% en el Lejano Oriente. 

de Liebherr Ibérica, "ya 
que se puede aprovechar 
la lengua de aquí de 
España, algo que facilita el 
trabajo y las relaciones". 

En el Polígono 
Industrial de Miralcampo, 
donde compraron los 
terrenos en el año 90, han 
notado en los últimos 

años un 

aVáhce muy 
i m p o r t a n t e 
de la activi­
dad empre­
sarial, ya que 
se están ins-
t a l a n d o 
n u m e r o s a s 
firmas, tam­
bién atraídas 
por el Puerto 

Seco, de Azuqueca. 

La presencia de 
Liebherr Ibérica en 
Castilla-La Mancha es 
"circunstancial" pues 
cuando la firma se instaló 
en Azuqueca de Henares 
buscaban buenas vías de 
comunicación, que les 
permitiesen un servicio 
continuo. La factoría en la 
actualidad patrocina el 
equipo de fútbol de 
Torrejón de Ardoz y las 
jornadas de teatro de 
Azuqueca son una de las 
empresas de la provincia 
alcarreña que más paga en 
concepto de IVA. 

El gerente, Franz Paul 
Martín considera que en 
los últimos tiempos 
Castilla-La Mancha es una 
comunidad con muchas 
posibilidades de desarro­
llo. La multinacional ale­
mana encuentra un filón 

Una empresa consolidada y sin 
problemas de huelgas" 

Franz-Paul Martín es ale­
mán que lleva en España 
desde el año 1988, cuando 
Liebherr empieza a dar 
sus primeros pasos en 
este país. Antes había 
estado en Portugal y 
durante seis años en 
África. Uno de los aspec­
tos que más valora de la 

empresa que regenta es la 
seguridad del grupo de 
trabajo con el que cuenta 
en Azuqueca de Henares. 
"Somos una empresa con­
solidada, que nos hace 
presumir de no haber 
tenido fluctuaciones y 
ninguna huelga en la 
plantilla", afirma Martín. 

La formación en Liebherr ocupa un papel predominante. 

La maquinaria de obras públicas representa el 40% de la facturación. 

muy importante en el 
campo de la energía eólica 
que está tomando cada 
vez más importancia en 
Castilla-La Mancha, "ya 
que en el montaje de los 
molinos y de los motores 
son necesarias potentes 
grúas". 

En cuanto a las normas 
de calidad, todas las 
empresas del Grupo 
Liebherr, tienen el certifi­
cado ISO 9001. 

La participación en las 
ferias industriales es muy 
importante para este 
grupo, que ha estado pre­
sente con sus últimas 
novedades en la feria 
SMOPYC, Feria 

Internacional de 

Maquinaria para Obras 
Públicas, Construcción y 
Minería. 

Liebherr lleva implan­
tado en España desde 
hace más de 25 años, a tra­
vés de distintos distribui­
dores, donde cuenta con 
un amplio parque de 
maquinaria. Desde 1988, 
Liebherr distribuye sus 
equipos a través de una 
filial propia con una 
nueva base central, inau­
gurada en 1993, de 
Azuqueca, aunque se ins­
taló en Madrid, en 1991, 
junto con la división de 
Movimiento de Tierras, 
que a su vez había sido 
constituida en agosto de 
1990 en Pamplona. 
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Entrará en funcionamiento a finâ ^̂ ^̂  

Nico Jamones montará una 
nueva línea de jamón serrano 

F. J . LLANA NIETO "i.'ud^u^ciudadRoai) ^tt empresu tiene previsto potenciar sus ventas al exterior hasta 
Nico Jamones va a iniciar coTiseguir ^Mc CTi CÍTICO ÜÜOS representen el 30% de sus ventas totales 
el montaje de una nueva 
línea de deshuesado, lon-
cheado y envasado de 
jamón serrano e ibérico, 
que permit i rán a la 
empresa incrementar en 
cerca de un 20% su actual 

la estructura de recursos 
propios de la empresa, 
"fiel a su política de evi­
tar el endeudamien to 
externo". 

Nico Jamones está 
producción anual. Según ubicada en la localidad 
señala el director gene- ciudadrealeña de Lucia-
ral, Nicolás González, na y cuenta con más de 

esta línea 
estará aca­
bada a 
finales del 
p r e s e n t e 
año y servi­
rá para 
p o t e n c i a r 
el área de 
t r a n s f o r ­
mación de 

Ntco Jctmones tiene 
una capacidad de 

producción de 
500-000 piezas 
anualeSf entre 

jamones y paletas 

t r e i n t a 
años de 
experien­
cia en el 
s e c t o r 
j a m o n e -
ro, donde 
se ha 
especiali­
zado en 
la elabo-

estos dos productos del ración de estos produc-
cerdo, "para dar respues- tos, frente a las grandes 
ta así a la demanda ere- empresas que fabrican 
cíente de un producto de todo tipo de cárnicos. . 
más calidad, más apto La compañía cuenta 
para él' consumo'inme-i con unas-instalacionesde ' 
diato y, por consiguiente, 7.500 metros cuadrados 

Las empresas de jamones de Castilla-La Mancha están apostando por la calidad. 

más adaptado a las exi­
gencias de los nuevos 
consumidores". 

Para acometer esta 

homologadas por la 
Unión Europea desde el 
año 1993, que tienen una 
capacidad de producción 

do paulat inamente la hasta ahora la empresa cultura del jamón", afir-
producción de éste últi- todavía no ha exportado ma Nicolás González. 

;imO/ .sobre, todo para su ,nada.^£j;iiri;_Jggjojyetivos En el terreno de la 
comercialización en los fijados a medio plazo se calidad, hay que destacar 
mercados exteriores. encuentra el conseguir que Nico Jamones cum-

inversión, Nico Jamones anual de 500.000 piezas, 
realizó a principios del entre jamones y paletas 
mes de junio una opera- de cerdos blancos e ibéri-
ción de ampliación de eos. 
capital de 68.600.000 Actualmente, la 
pesetas, con un resultan- mayor parte de su pro-
te suscrito de 173 millo- ducción -el 70%- corres-
nes de pesetas. Nicolás ponde a porcino blanco, 
González explica que y el resto a ibérico, aun-
esta ampliación se ha lie- que el objetivo de la 
vado cabo para fortalecer empresa es ir aumentan-

En este 
s e n t i d o , 
N i c o 
J a m o n e s 
creó en el 
p a s a d o 
año un 
d e p a r t a ­
mento de 
c o m e r c i o 
e x t e r i o r . 

Además de cumplir 
con el Protocolo de 

Elaboración según la 
ETQ Jamón Serrano, 
tiene la certificación 

ISO 9002 

que en pie con el Protocolo de 
cinco años Elaboración según la 
las ventas ETG Jamón Serrano, y la 
al exterior obtención en este mes de 
r e p r e s e n - julio de la certificación 
ten cerca ISO 9002. Para el director 
del 30% general, esta certificación 
del total es muy impor tante de 
comercia- cara al exterior, ya que 
1 i z a d o , supone un reconocimien-
p r e - to de seriedad y de cum-

que empezará a dar sus ferentemente a países de plimiento de unos están-
frutos a finales de este la Unión Europea, dares de calidad por 
mes de julio, ya que "donde existe una buena parte de la empresa. 

Quesos Fuente 
Albéitar de 

Almonacid de 
Toledo gana dos 
premios este año 

E.R. 
Almonacid (Toledo) 

La marca de quesos Fuente 
Albéitar, comercializada 
por la empresa Hermanos 
Martín Segovia ha recibido 
la medalla de oro de los 
premios Gran Selección 
2000 en la especialidad de 
artesano semicurado. Este 
es el reconocimiento más 
importante que recibe este 
queso, que este año tam­
bién ha cosechado otro pre­
mio en la feria Expovica-
man en Albacete. El prime­
ro de los galardones que 
recibió se remonta al año 
1997 en el que consiguió la 
medalla de bronce en los 
Gran Selección. Esta 
empresa creada en 1985 ela­
bora anualmente unos 
9.000 quesos semicurados y 
cerca de 2.000 curados. La 
leche para su elaboración 
procede de su propio gana­
do que ronda las 1.100 
cabezas. 

Hace dos años realizó su 
ihversfÓn''Trtá's" irrípwrtantent 
al trasladar la fábrUfá'y^áfféf" 
la finca de Fuente Albéitar 
hasta el municipio toledano 
de Almonacid. A la par de 
la fábrica construyeron una 
tienda desde la que comer­
cializan los quesos. La 
fábrica cuenta con unos 300 
metros cuadrados en los 
que se ubica una sala de 
fabricación, saladero, seca­
dero, cámara de frío y una 
habitación para el envasa­
do. También disponen de 
una una bodega donde se 
cura el queso artesano. 

EVA ROSADO 

Recas (Toledo) 

La empresa dedicada a la 
conserva de zanahoria ali­
ñada. Conservas Bravo que 
comercializa sus productos 
bajo esta misma denomina­
ción va a cambiar a partir de 
octubre el nombre de su 
marca por el de La Requeña. 
Según explicó la gerente de 
la entidad, María Antonia 
Bravo el cambio de marca 
comercial se debe a la 
coincidencia con otra marca 
ya registrada. 

La empresa Conservas 
Bravo, ubicada en la locali­
dad toledana de Recas se 

Conservas Bravo cambiará su 
marca comercial en octubre 

Esta empresa dedicada a las conservas de zanahoria 
aliñada saldrá al mercado como Conservas La Requeña 

dedica a la conserva de 
zanahorias aliñadas 
mediante un proceso muy 
parecido al que se utiliza 
para la conserva de la beren­
jena de Almagro. Para 
María Antonia Calvo el sec­
tor de la zanahoria en con­
serva aún no es muy conoci­
do y este producto se vende 
como aperitivo y para elabo­

ración de ensaladas. Con­
servas Bravo es una empre­
sa familiar que comenzó su 
andadura en el año 1996 y 
que actualmente da empleo 
a cuatro personas. "Desde 
siempre mi madre hacía en 
casa zanahoria aliñadas y su 
receta fue el pilar de nuestro 
negocio", comentó Bravo. 
Desde 1996 la empresa está 

intentando abrir un hueco 
en el mercado de este sector 
tan minoritario. Para darse a 
conocer ha empezado a 
presentarse en ferias regio­
nales como Farcama, Feri-
nort o Expo-Ocio en 
Madrid. "La que mejor 
resultados nos ha dado ha 
sido Farcama, porque gra­
cias a ella hemos consegui­

do algunos clientes", asegu­
ró Bravo. 

En Conservas Bravo, se 
entremezclan el trabajo arte-
sanal con la- última tecnolo­
gía. La inversiones más 
reciente ha sido la adquisi­
ción de una etiquetadora 
que sustituye el anterior eti­
quetado a mano. En estos 
momentos, las instalaciones 

de Conservas Bravo, que se 
dividen en un almacén y la 
fábrica cuenta con una pela­
dora, una caldera para cocer 
las zanahorias, una cerrado­
ra de los envases y una cal­
dera para esterilizar. La 
fábrica saca su producto al 
mercado en latas de medio 
kilo, un kilo y tres kilos. La 
distribución corre a cargo de 
la propia empresa y por el 
momento su mercado secij-
cuiTscribe íTSéodíííry'super-
mercados, "sólo de la provin­
cia de Toledo. Las zanaho­
rias que utilizan se recolec­
tan en el mismo pueblo de 
Recas. 
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P UBLICIDAD 
ECONOMÍA Y EMPRESAS/ ' 

PUBLJRREPORTAJE^CECAM 

• "No pensaremos en euros 
hasta que no Los tengamos en 
la mano". Carlos Macía, dtor. 
gnaL de Consumo de C-LM 

• E l i de enero de 2002 Los 
castelLano-manchegos co­
menzarán a manejar euros en 
sus transacdones habituales 

• El "Código de Buenas Prácti­
cas para el Euro" está destina­
do a empresarios dedicados a 
actividades comerdales 

• Durante este año la CE-
CAM y Consumo difundirán 
el euro a través de talleres 
informativos 

El Código de Buenas Prácticas abre 
el comercio al Euro 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 
CASTILLA-LA MANCHA 

"No pensaremos en euros hasta 
que no los tengamos en la mano". 
Y eso acabará con todas las dudas 
y los problemas que se hayan po­
dido producir en su proceso de 
gestación, maduración y preim-
plantación, asevera cuando se le 
pregunta al respecto el máximo 
responsable del Consumo en Cas­
tilla- La Mancha, el titular de la 
Dirección General de esta área, 
Carlos Macía. 

Por si acaso, desde todas las 
atmósl'eras posibles llueve la in­
formación necesaria, al menos la 
de supervivencia, para que el 1 de 
mar/o de 2002, al concluir el pe­
riodo de convivencia, ni un solo 
castellano-manchego comience a 
manejiír euros sin el suficiente co­
nocimiento de una moneda que so 
ha hecho familiar a base de cam­
pañas de promoción, pero que no 
va a poder palparse hasta poco 
ticitrpti-'afitES, eMde óíiero de ese 

Hn ello llevan empleándose 
desde hace años administracio­
nes, agentes económicos y socia­
les, organizaciones varias, y todos 
aquellos que, como interlocutores, 
puedan difundir la información a 
un grupo considerable de perso­
nas. 

I^ Confederación de Hmpresa-
rios de Castilla- La Mancha, en es­
trecha colaboración con la Direc­
ción General de Consumo de la 
Juntii de Comunidades, así lo en­
tendió y de ahí han ido aflorando 
proyectos informativos que se 
han ido poniendo en práctica en 
los últimos años. 

Kl último y que se prevé más 
electivo, pretende garantizar una 
onda informativa ciuc afecte a to­
dos los estratos de la sociedad y a 
todos y cada uno de sus colecti­

vos. El Observatorio del Euro, se­
rá el organismo que coordine y 
controle la canalización y distri­
bución de todo lo referente a la 
moneda única y también de la 
prevención de tos problemas y 
conflictos de intereses que de su 
introducción pudieran derivarse. 

El "EuroObservatorio", recalca 
Macía, engloba programas como 
el Código de Buenas Prácticas pa­
ra el Euro, destinado fundamen­
talmente a empresarios dedica­
dos a actividades comerciales, y 
también otros como el "Eurofá-
cil", un proyecto que va a garanti­
zar su difusión entre los colectivos 
más desprotegidos, y cuyo acceso 
a la información entraña mayores 
dificultades. En el grupo se en­
cuentran niños, ancianos e inmi­
grantes, cuyas características es­
peciales de cara al consumo lleva­
ron a la Unión Europea a habilitar 
un programa especifico que facili­
tara la información también a las 

personas que no se encuentran en 
contacto directo con ella. 

El Código de Buenas Prácticas, 
por su parte, proporcionará a em­
presarios y consumidores una ba­
se metodológica sobre la que ir 
desarrollando la implantación del 
euro, en sus diferentes fases. Pero 
para ello, la Confederación Regio­
nal de Empresarios se compro­
metió a formar a los comercian­
tes de Castilla- La Mancha, en co­
laboración con la Dirección Gene­
ral de Consumo, a través de per­
sonal formado a tal efecto de las 
plantillas de la Confederación y 
también de sus Federaciones pro­
vinciales integradas. 

De este modo, se han llevado a 
cabo una serie de jornadas infor­
mativas en todas y cada una de 
las provincias castellano- man-
chegas, mediante las que se han 
desentrañado todas las posibles 
dudas que, respecto al euro, pu­
dieran surgir entre el empresaria-

ECONOMIA Y EMPRESAS 

FORMACIÓN. Taller ifformativo sobre el Código de Buenas Prácticas. 

ECONOMÍA Y EMPRESAS 

COGESTIÓN. La Dirección General de Consumo cogestiona la implantación 
del programa. 

do. Sin embargo, en esta ocasión, 
se hizo especial énfasis en el Códi­
go-
i-' íEn virtud del mismo, todo om-! 
presarlo que quiera adherirse, 
tendrá que cumplir una serie de 
compromisos de información y 
formación, así como de correcta 
conversión y redondeo aplicable 
tanto en sus negocios como con 
los empleados. "Con su cumpli­
miento el comerciante mejora la 
imagen de su establecimiento y 
proporciona un servicio de mayor 
calidad a sus clientes", argumenta 
el presidente de CECAM, Jesús 
Barcenas. "Todas las normas son 
relevantes y están pensadas para 
lograrlo, pero también para facili­
tar la transición al euro a las em­
presas y a los consumidores". 

"En mi opinión, de entre las 
nueve pautas del Código la más 
destacable sería el de Informa­
ción, que debe estar perfectamen­
te adecuada al momento en que 

se está ofertando, por lo que se 
obliga a todos a estar al día", ase­
vera, por su parte, Macía. Si se lle­
va al pierde, la Ictra^^e facilitará a 
todos los clientes una información 
general y espccífi.ca, estática y di­
námica sobre la aceptación de 
operaciones en euros, equivalen­
cias, tipo de cambio y regla de 
conversión y redondeo. Junto a la 
formación del personal, la seguri­
dad en la conversión, la doble in­
dicación de precios y el redondeo 
sobre la cifra final, el corazón del 
Código quedaría perfectamente 
asumido por aquellos que decidan 
asumirlo. 

Las ventajas serán palpables 
desde el primer momento. El Có­
digo fomentará la confianza del 
cliente en el establecimiento y su 
mayor disposición a la compra y, 
en consecuencia repercufirá posi­
tivamente en el empresario que 
verá aumentados asi sus ventas y, 
por tanto, sus beneficios. 

CÓDIGO ^^^UENAS ntÁcncAS LEURO 

Junta iti ConwniílMtes de 

Castilla-La Mancha 
Consejerío de Sanidad 
DIRECCIÓN GENERAL DE CONSUMO 

La Confederación Regional de Empresarios de 
Castilla-La Mancha y Dirección General de Consumo 
impulsan un uso correcto del euro a través del 
Código de Buenas Prácticas* Ambas entidades 

informan a empresarios y consumidores de que 
los talleres informativos que se encargarán de 

difundirlo se van a desarrollar en la comunidad 
autónomas durante todo este año 

Para más información 
llámenos al teléfono: 925 285 015 

cecam 
t i l lü i l U Mmnc 
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CÉSAR A R M U Ñ A 

Cuenca 

La empresa conquense 
Juanpil S.L. espera contar 
en el plazo de un año y 
medio con la nueva resi­
dencia geriátrica privada 
que van a empezar a cons­
truir en Cuenca, con capaci­
dad para acoger a 82 resi­
dentes, ya que sus propieta­
rios tienen ya en su poder el 
anteproyecto del centro, 
que requerirá una inversión 
que se situará en el entorno 
de 200 millones de pesetas. 

El objetivo de los socios 
de la empresa es que las 
obras empiecen lo antes 
posible, una vez que se ten­
gan las correspondientes 
autorizaciones, licencias y 
permisos municipales, lo 
que permitiría que en un 
plazo de un año y medio 
aproximadamente el centro 
pudiera estar terminado y 
operativo, después de que 
hayan firmado un convenio 
con el Ayuntamiento de 
Cuenca para la transacción 
de una parcela en la que se 
construirá la residencia. 

En este tiempo esperan 
llevar a cabo también la 
contratación del personal 
necesario para el funciona­
miento del centro,' ¿jue en 
principio requerirá para su 
funcionamiento una planti­
lla de 28 empleados, si bien 
los puestos de trabajo se 
irán cubriendo de acuerdo 
con la ocupación que vaya 
teniendo la residencia, 
según explicaba Juan Saiz, 
que junto con sus hermanos 
Antonio y Pilar forman la 
sociedad mercantil "Juanpil 
S.L." 

En concreto, la plantilla 
de personal fijo que requie­
ra el centro a plena activi­
dad estará formada por un 
director; un administrativo; 

El centro geriátricocom 

Juanpil S.L. invertirá 200 
millones en su residencia 
La empresa conquense ha firmado un convenio 
con el Ayuntamiento para la cesión de terrenos 

En la imagen, un momento de la firma del convenio entre Juanpil y el Ayuntamiento de Cuenca. 

un médico general; un ATS 
coordinador-supervisor del 
área sanitaria-asistencial; 
dos ATS; huevé auxiliares 
de clínica; un cocinero; tres 
ayudantes de cocina; ocho 
camareras limpiadoras; un 
empleado de mantenimien­
to; un conductor y un con­
serje. 

Asimismo, la nueva resi­
dencia va a necesitar la pre­
sencia de otros profesiona­
les a los que se contratará 
por servicio, entre los que 
se encuentran un fisiotera-
peuta, un terapeuta ocupa-
cional y un podólogo; ade­
más de que se harán tam­
bién concesiones de servi­
cios para cubrir las áreas de 

peluquería, la cafetería o 
cualquier otro servicio con 
el que se decida dotar al 
centro. 

La nueva residencia 
geriátrica tendrá una super­
ficie construida de 450 

ha nueva 
residencia 
creará 28 

nuevos empleos 
en la capital 

conquense 

metros cuadrados (que se 
encuentran en una parcela 

de 1.100 metros cuadrados 
de superficie total ubicada 
en el polígono residencial 
San José),-en-tanto-que-el, 
resto del terreno disponible 
se destinará a dotación de 
ajardinamiento y de zonas 
de acceso para que los resi­
dentes puedan disponer de 
lugares de esparcimiento en 
las inmediaciones del edifi­
cio. 

La construcción de esta 
nueva residencia va a ser 
posible gracias al convenio 
de colaboración suscrito 
entre Juanpil S.L. y el Ayun­
tamiento de Cuenca, 
mediante el que ambas 
entidades han formalizado 
transacción de una finca 

propiedad de los socios de 
la empresa y un solar dota-
cional del Ayuntamiento de 
Cuenca con un saldo a 
favor de la institución 
municipal que se compensa 
con una aportación econó­
mica de la sociedad mer­
cantil. 

El borrador del proyecto 
prevé que la nueva residen­
cia tenga capacidad para 
acoger 82 plazas, la mitad 
destinadas a ancianos váli­
dos y la otra mitad para 
acoger ancianos con minus-
valías, indicaba Juan Saiz, 
que destacaba que su objeti­
vo es crear un centro que 
reúna todos los requisitos y 
condiciones estructurales, 
de equipamiento y de aten­
ción a los usuarios, que sea 
competitivo y al mismo 
tiempo que proporcione un 
bienestar al colectivo al que 
va destinado este nuevo 
recurso. i 

••' -^ER'-este-penado, aíjr;?»-
ba que su intención de la 
empresa es dotar al centro 
de condiciones incluso 
superiores a los que exige la 
normativa de la Junta de 
Comunidades de Castilla-
La Mancha, con el fin de 
que tras pasar el preceptivo 
periodo de comprobación 
del buen funcionamiento, 
se pueda llegar a concertar 
en el futuro plazas del ser­
vicio público con la Conse­
jería de Bienestar Social, 
puesto que las listas de 
espera en la actualidad son 
bastante considerables. 

Bodegas 
Olarra 

adquiere la 
bodega Finca 
Valdelaguna 

REDACCIÓN 

Toledo 

El Consejo de Administra­
ción del Grupo Bodegas 
Olarra ha decidido, a través 
de su sociedad Bodegas y 
Viñedos Casa del Valle S.A., 
la compra de la bodega 
Finca del Valdelaguna, ubi­
cad en el término municipal 
de Yepes, según fuentes del 
grupo bodeguero. 

La bodega dispone de 
una finca con gran exten­
sión de viñedos tradiciona­
les, en una localidad como 
Yepes conocida por su gran 
valor vinícola, entre los 
municipios castellano-man-
chegos. 

El grupo riojano está rea­
lizando varios estudios, con 
el fin de remodelar y acon­
dicionar la bodega existente 
en la finca para la elabora­
ción de los nuevos vinos. 

Fuentes del grupo rioja­
no han declarado que su 
disposición p a p «laborar 
vinafi,daiaita,£a]jdfUÍ>ien la. 
nueva bodega, está determi­
nada por la gran expansión 
de los mercados nacionales 
y extranjeros. 

A principios del año, el 
grupo riojano lanzó al meri 
cado "Acantus", la primera 
gama de vinos bajo la deno­
minación geográfica Vinos 
de la Tierra de Castilla. 

Con la compra de Finca 
de Valdelaguna, Bodegas 
Olarra, ubicada en Logroño, 
llega ahora a Castilla-La 
Mancha con el propósito de 
extender su buen hacer en la 
elaboración de vinos. 

REDACCIÓN 

Toledo 

Laboratorios Indas, primer 
fabricante español de absor­
bentes de incontinencia uri­
naria, ha firmado un conve­
nio con la Universidad 
Complutense de Madrid y 
con la Clínica Universitaria 
Puerta de Hierro, para la 
investigación y desarrollo 
de una prótesis con funcio­
nes de esfínter urinario. 

Un grupo de investiga­
dores del Instituto de Mag­
netismo Aplicado (de la 
Universidad Complutense 
de Madrid) y del Hospital 
Puerta de Hierro, ha dise-

Indas fínancia la investigación y el 
desarrollo de un esfínter artifícial 

El convenio se ha firmado con la Universidad Complutense para 
mejorar la ccdidad de vida de 300*000 pacientes con incontinencia 
nado una prótesis, de bajo 
coste de implantación no 
quirúrgica, destinada a 
hacer las funciones del 
esfínter urinario cuando 
éste no puede hacerlo. 

El implante de la próte­
sis supondrá una notable 
mejora de la calidad de vida 
de gran parte de los 300.000 

pacientes con incontinencia 
urinaria severa que existen 
en España. 

La incontinencia urina­
ria es una dolencia de efec­
tos altamente perniciosos 
para la salud y la calidad de 
vida de millones de perso­
nas en todo el mundo y 
constituye, hoy día, un pro­

blema sanitario, social y 
económico de primera mag­
nitud. 

La prótesis consiste en 
una válvula de fluidos 
semiautomática, de accio­
namiento magnético, colo­
cada en el interior de la ure­
tra. La válvula se abre y se 
cierra a voluntad del usua­

rio mediante un imán exte­
rior. También se abre auto­
máticamente cuando se 
alcanza una presión umbral 
de seguridad, protegiendo 
la vejiga en caso de extravío 
del imán exterior, o en 
situaciones de pérdida de 
conciencia. Los ensayos 
funcionales, llevados a cabo 

en animales de experimen­
tación en el Servicio de 
Cirugía Experimental del 
Hospital Puerta de Hierro, 
han resultado altamente 
satisfactorios. 

La investigación se com­
pletará con el desarrollo de 
un sistema de fijación no 
lesivo, así como el de un cis-
toscopio que posibilite una 
rápida implantación y 
recambio del dispositivo. El 
proyecto incluye los necesa­
rios estudios de biocompa-
tibilidad, tolerancia al 
implante y período máximo 
aconsejable del recambio 
del dispositivo. 
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La empresa tiene previsto alean 

Satumino de la Oliva fabrica 
unos 200 hornos cada año 
BELÉN DÍAZ 

Seseña (Toledo) 

Hornos Saturnino de la 
Oliva, empresa ubicada 
en la localidad toledana 
de Seseña y dedicada a la 
fabricación de hornos de 
panadería, bollería, fru­
tos secos y asado, ha 
alcanzado un volumen 
de producción anual de 
unos 200 hornos de dife­
rente tipo: horno de 
carros rotativos (de coc­
ción por aire caliente); 
horno giratorio (comple­
tamente metálico, des­
montable, con todo su 
frente y campana en 
acero inoxidable); horno 
doble de cámaras inde­
pendientes; horno de 
tubos anulares y horno 
de punto caliente (eléctri- , 
co, a gas y gasóleo). 

Además de estos hor­
nos, la empresa también 
se dedica-a.laifabricación 
de cámaras de fermenta­
ción controlada, cámaras 
de congelación y túneles, 
armarios de congelación 
rápida y cámaras de 
mantenimiento de conge­
lados. Esto ha hecho que 
su volumen de factura­
ción alcance los 500 
millones de pesetas 
anuales. 

Hornos Saturnino de 
la Oliva lleva en funcio­
namiento desde el año 
1980 fecha en la que su 
gerente, Saturnino de la 
Oliva decidió construir la 
nave en la que montar su 

Hace unos meses ha finalizado la ampliación 
de sus instalaciones hasta los 3.000 m^ 

'Cn l& im&^élV-tJhb dé̂  los hot'rfoS'de túbós áhulafeü qué fabrica la empresa 

negocio. Recientemente la provincia de Toledo 
ha finalizado la amplia- debido a su proximidad 
ción de esta nave hasta geográfica y de Albacete, 
llegar a los 
3 . 0 0 0 
metros cua-

Sus hornos 

#^il 
d r a d o s . 
Todo ello 
con la finali­
dad de 
atender a la 
d e m a n d a , 
que en los 
ú l t i m o s 
meses se ha 

también se 
exportan hacia 

países como Costa 
Rica o Quinea 

Ecuatorial 

Sin embar­
go, la 
empresa ya 
ha comen­
zado a 
e x p a n d i r s e 
hacia el 
exterior del 
c o n t i n e n t e 
e u r o p e o , 
c o n c r e t a -
mente ha 

visto incrementada. Ésta cia Costa Rica y Guinea 
procede, sobre todo, de Ecuatorial. El reparto de 

los hornos lo realizan a 
través de los distribuido­
res. 

Esta empresa acude 
también a diferentes 
ferias y eventos que se 
producen a nivel interna­
cional relacionadas con 
el sector de la panadería 
y de la alimentación, 
como es el caso de las 
ferias de Rusia, Milán o 
Reino Unido. Próxima­
mente tiene previsto acu­
dir al Salón Internacional 
de Panificación en Ale­
mania. 

Félix Solís prevé 
facturar en el 2000 

23.400 millones 
La bodega alcanzó en los seis 

primeros meses los 10332 mülones 
REDACCIÓN 

Ciudad Real 

De continuar el ritmo de 
ventas, la Bodega Félix 
Solís cumplirá su plan 
estratégico de facturar 
2 3 . 4 0 0 
millones de 
pesetas al 
término del Las exportaciones de 
presen te la cmpresa 

ciuáadreaLeña 
cuvnpUeroin las 
expectaúyas del 
plan estratego 

ano 
Las expor­
taciones de 
la se incre-
m e n t a r o n 
en el primer 
s e m e s t r e 
del años un 23%, situán­
dose en 3.963 millones de 
pesetas, frente a los 3.215 
del mismo período de 
1999. La bodega manche-
g9, que se encuentra 
inmersa en el desarrollo 
de un plan estratégico 
hasta el año 2002, tiene 
previsto cerrar el presente 
ejercicio con una cifra de 
exportación de 8.700 
millones de pesetas, lo que 
situaría el crecimiento de 
las ventas al exterior en un 
19,17%. 

Estos excelentes resul­
tados se deben tanto al 
buen comportamiento de 
los mercados exteriores 
como del mercado domés­
tico, aunque el ritmo de 
crecimiento ha sido supe­
rior en exportaciones que 
en ventas totales. 

La facturación de la 

bodega en estos primeros 
seis meses del ejercicio 
alcanzó los 10.532 millo­
nes de pesetas lo que 
supone un<:recimiento del 
21% con respecto al 

m i s m o 
p e r í o d o 
del año 
anterior. 
De conti­
nuar con 
esta tra­
yectoria y 
t e n i e n d o 
en cuenta 
la fuerte 
estaciona-

lidad de las ventas que se 
produce durante la segun­
da mitad del ejercicio, será 
posible alcanzar al ambi­
cioso objetivo del plan 
estratégico que sitúa la 
previsión de ventas al cie­
rre del año en 23.400 
millones de pesetas. En 
este primer semestre la 
cifra de facturación supera 
ya en un 4% a la prevista 
en dicho plan. 

El plan estratégico, que 
sitúa el incremento del 
beneficio en un 17% para 
el presente ejercicio, con­
templa unas inversiones 
de 2000 millones de pese­
tas para este años. 

Las principales parti­
das que potenciará la 
empresa con los 2.000 
millones se dedicarán a 
innovación, calidad, pro­
ducción y logística. 

NAVES PREFABRICADAS 
GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES 

VIGAS DELTA canto variable 
VIGAS ITALVAN naves planas 
VIGAS DE CARGA 
PILARES, MÉNSULAS 
CORREAS 
VIGA H, PORTACANALON 
PANELES CERRAMIENTO 
PLACAS ALVEOLARES 
VIGUETAS TS-DT 

Visite nuestra página web 

http: //www.vanguard.es 

OTROS PRODUCTOS 
• .ADOQUINES 
• TERRAZOS 
• MOBILIARIO LRBA.NO 
. OBRAS PUBLICAS 
. FACHADAS 
. FORJADOS 
. SEPULTURAS 
• CUBIERTAS 

V£kNGiJ\RD 
PREFABRICADOS PAR.\ CONSTRICCIÓN Y 1 ; R B A M S . \ 1 0 

TFNS. : 91. 411 47 97 / 91. 564 40 37 
FAX: 91.411 71 59 

(Fábricas: C.Real, Toledo, Albacete, Cuenca) 
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Comercializa 50 clases diferentes 

Rodatrans aglutina al 70% 
de transportistas de La Roda 

F. J . LLANA NIETO 

El Ballestero (Albacete) 

La sociedad cooperativa 
Rodatrans se constituyó 
en el año 1983 como resul­
tado de la agrupación de 
quince transportistas de 
la localidad para conse­
guir abaratar los costes. 
Durante este periodo, la 
empresa ha ido creciendo 
paulatinamente, dupli­
cando el número de so­
cios, que actualmente se 
sitúa en 34. 

Según explica el geren­
te de Rodatrans, Celedo­
nio García, la cooperativa 
agrupa a más del 70% de 
los transportistas de La 
Roda. 

Con un volumen de ne­
gocio anual cercano a los 
500 millones de pesetas es­
ta empresa de economía so­
cial se dedica al transporte 
de todo tipo de mercancía 
sólida, mediante cajas, cu­
briendo todo el territorio 
nacional, "aunque el mayor 
tráfico se registra en la zona 
centro, el Levante y Anda­
lucía", afirma Celedonio 
García. 

Todos los camiones de 
la empresa están rotula­
dos con la marca Roda­
trans, a pesar de que éstos 
son propiedad de cada 
uno de los socios. En estos 
momentos, cuenta con 
una flota de cincuenta y 
dos vehículos de gran to­
nelaje, con los que espera 
alcanzar un volumen de 
negocio similar al del pre­
sente ejercicio, ya que tal 

En el presente ejercicio tiene previsto 
incrementar su volumen de ventas un 34% 

El número de socios de Rodatrans se ha duplicado desde su constitución. 

y como afirma el gerente 
la competencia en el sec­
tor es muy grande, a lo 
que hay que añadir el in­
cremento de los 
precios de los 
carburantes, que 
va a incidir de 
forma directa en 
el incremento de 
los costes. "En 
este sentido -
añade- el princi-

Rodatrans cuenta con 
unas instalaciones de 
12.000 metros cuadrados, 
que se dedican en su ma­

yor parte 
al aparca­
miento de 
los vehícu­
los. En el 
p a s a d o 
año se pa-
v i m e n t ó 

certificado de toda la zo-
pal problema es caUdod ISO 9002 "^ '^'^ 
que se está pa- • 

La empresa está 
inmersa en el 

proceso de 
obtención del 

gando el gasóleo 
al precio del mercado, 
mientras que los benefi­
cios empresariales están 
disminuyendo constante­
mente". 

' a p a r c a -
miento. 

Además de oficinas, 
también dispone de un 
surtidor propio de carbu­
rante, un lavadero y un 
foso para el manteni­

miento de la flota de ca­
miones. 

Como sociedad coope­
rativa, Rodatrans presta 
una serie de servicios 
complementarios a sus 
socios, tales como gestión 
de cargas, seguros, gasó­
leos, lubricantes, etc.. 

Celedonio García cree 
que esta fórmula empre­
sarial es la más favorable 
para los pequeños em­
presarios, ya que -según 
afirma- el transportista 
au tónomo cada vez lo 
tiene más difícil para 
mantenerse, "en un sec­
tor como éste en el que 
no existe unión entre los 
profesionales" 

Plásticos Torrijos 
produce 250.000 
envases díanos 

ha empresa fabrica envases desde 
medio litro hasta 25 litros 
BELÉN DÍAZ del polvo y de los golpes, 

Torrijos (Toledo) n^{ como una mejor carga 

La empresa Plásticos To- y descarga de los camio-
rrijos, ubicada en la loca- nes y su posterior alma-
lidad toledana de Torri­
jos, y dedicada al sumi­
nistro de envases de 
plásticos, ha llegado a 
unos niveles de produc-
ciónde más de 250.000 
envases diarios de dife­
rentes modelos y mate­
riales. 

Tiene una ant igüedad 
de más de 20 años en es­
ta actividad fabricando 
envases desde medio li­
tro hasta los 25 litros bá­
s i c a m e n t e 
destinados a 
la alimenta-

Desde hace ción (aceites, 
v i n a g r e s , 
agua mine-
ral,etc). 

En la ac­
tualidad la 
empresa tie­
ne una plan­
tilla de 30 
empleados que realizan 
su trabajo en las dos na­
ves que conforman Plás­
ticos Torrijos. Asimismo, 
disponen de una flota de 
caminones especialmen­
te p reparados para el 

cenaje. 
En cuanto a los con­

troles de calidad, desde 
la empresa se señala que 
"son exhaustivos, verif-
cando cada dos horas la 
capacidad, las medidas y 
la resistencia de nuestros 
fabricados". 

Plásticos Torrijos dis­
pone desde hace unos 
cuatro años aproximada­
mente de nueva maqui­
naria de inyección sopla­

do de última 
g e n e r a c i ó n 
que permite 
ofertar enva­
ses diferentes 

cuatro anos 
~r. 1 como el de po-

dispone de nueva ,î ti,̂ „o «^,. 
maquinaria de terlal sobrada-

^ generación t r a o r d i n a r i a s 

p r o p i e d a d e s 
t an to .de resistencia, de 
transparencia y de ho­
mogeneidad, idóneo pa­
ra el envasado de cual­
quier clase de productos 
líquidos, ya sea carbóni­
co o no", tal y como indi-

trasnporte de su mercan- caban los responsables 
cía, así como para poder de la empresa. 

garantizar un servicio rá­
pido. 

La mercancía la sirven 
puletizada en bandejas 
de cartón y retractilada, 
lo cual garantiza tanto la 

Entre sus principales 
clientes se encuentran, 
fundamenta lmente , las 
primeras firmas del ra­
mo de la alimentación a 
los que sirven desde ha-

protección del producto ce bastante años. 

A.S. 

San Clemente (Cuenca) 

El Taller de Cerámica Ja­
vier Hernández, con más 
de 22 años de experiencia 
en el sector y conservando 
la técnica y los materiales 
empleados en la elabora­
ción de sus productos arte-
sanales, evoluciona al rit­
mo más vertiginoso de los 
tiempos actuales y a través 
de las nuevas tecnologías 
(internet), ha puesto sus 
productos en la red comer­
cial interplanetaria. 

Desde Venezuela, Sudá-
frica y otros puntos del 

Las feíias, principal motor de 
ventas de Javier Fernández 

La firma de cerámica artística acucia la falta de 
infraestructuras para poder vender en Internet 

mundo el gerente de la em­
presa, Javier Fernández, re­
cibe llamadas solicitando 
información sobre sus pro­
ductos. Pero hay un pro­
blema, la falta de infraes­
tructura para hacer llegar 
estos portes (gastos de en­
vío, embalaje,...) son un 
obstáculo que los artesa­

nos, difícilmete por su vo­
lumen de trabajo pueden 
superar de forma indivi­
dual. 

Por este motivo, Javier 
Fernández critica la falta 
de colaboración entre el 
gremio artesano para sacar 
adelante planes de comer­
cio exterior. "No hablo de 

crear cooperativas pero sí 
una estructura común con 
la que podamos trabajar to­
dos los miembros del gre­
mio". 

Su principal vía de co­
mercialización nacional 
son las ferias. De este modo 
sus productos, que van 
desde accesorios para ba­

ño, relojes, vasijas, fruteros, 
etc, son comercializados a 
nivel nacional. Asiste al 
año entre seis y nueve fe­
rias de donde saca los pedi­
dos a tienda y clientes que 
posteriormente manten­
drán la actividad del taller. 

Sus trabajos se caracteri­
zan por la exclusividad de 

los mismos, empleando lo­
za, gres refractario, barro 
rojo, esmaltes, óxidos y en-
gobes. 

La competitividad que 
se podría imaginar que ge­
neran las fábricas de pro­
ducción en serie, como las 
archifamosas de Talavera, 
Manises, etc, "no son com­
petencia como tal, ya que el 
trabajo artesano es un pro­
ducto exclusivo que nunca 
podrá competir con el in­
dustrial, pero tampoco el 
industrial lo podrá hacer 
con el artesano... el cliente 
esto poco a poco lo va dife­
renciando". 

BUM 
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i'"Premío 

qoopjaei, C?IMPO JJ\ UNIÓN KR 

C/ Barrio San José, s/n 
02100 Tarazona de la Mancha (Albacete) 
TI . : 967 4 8 0 074 
Fax: 9Ó7 4 8 0 i 9 4 

i'Tremío 

raptos DetCHBRieíi, 
qOOP. 3HN HNTONIO HBHD 
C/Valencia, 41 
OÍ270 Vi l lamalea (Albacete) 
T I . : 9 6 7 4 8 3 0 2 3 
Fax: 967 483 536 • 

2°'Premt'o 

GRHNHJcaRee 

SOC.COOP.HGRHiañ 
NTRH. SRHjoe LflB NieiV^ 
Ctra. Valenzuela, Km. 0,500 
13270 A lmagro (Ciudad Real) 
Tl./Fax: 926 8 6 0 344 

2'"Premío 

BODesGHS hesRMHNOe» RUBIO, 31,. 
c t ra . A lgodor , s/n. 
45740 Vii iasequil la (Toledo) 
TI . : 925310284 /268 
Fax: 925 325133 
e-mail:bodegas_rublo(5)airtel.net 

¡"Tremió 

HSORHNZa 

]UHN RHMON I^O^HNO, S ü . 

Avda. Reyes Católicos, 156 
0 2 6 0 0 Vl l larrobledo (Albacete) 
TI. : 967141907 
Fax: 967145 843 
e-mail:cnacional@) bodegas_lozano.com 

¡"Tremió 

seíi.ixsoi,is,s.H. 
Autovía Andalucía, Km. 199 
13300 Valdepeñas (Ciudad Real) 
TI. : 9 2 6 3 2 2 4 0 0 
Fax: 926 322 417 
e-mail:bfs(|)fel ixsolis.com 

i"Tremio 

CflLDeRlCO 
C00P.VINIC013 cflsrmxp 
DecoNsuecRñ 
Ctra.Toledo-Alcazar de San Juan, Km.62 
45700 Consuegra (Toledo) 
Tl./Fax: 925 481 036 

2"Tremío 

CHNtDRRHtes 
coopN-mHSRñxieL ROSARIO 
C/Castilla-La Mancha, 4 
16670 El Provenclo (Cuenca) 
TI . : 967166 06Ó 
Fax: 967165 032 

_ ¡"Tremió 

LRZñRILLO 

COOPjqsUS Dej, PCRDON 

Ctra.de Alcázar, s/n 
13200 Manzanares (Ciudad Real) 
T I . : 926 610309 
Fax: 926 610 516 
e-mai l :yuntero@manchanet.es 

i'Tremio 

VHRONffioí 

S.R.T. SHNTH RITR 

C/San Agust ín , s/n 
16Ó30 M o t a del Cuervo (Cuenca) 
TI.: 967 180 071 
Fax: 967182 277 

i"Tremio 

soci.coopKrRH3RHX)eíi, esspiNo 
C/San Migue l , 34 
13230 Membr i l la (Ciudad Real) 
TI.: 926637475 
Fax: 926 636 616 

¡"Tremió 

V«5ftMOR?lGONflo6 
i,ñ MñGDRteNH, soq.qoop. 
c t ra . La Roda s/n 
16611 Casas de Haro (Cuenca) 
Tl./Fax: 969 380 722 

ccm 

a 
Junta de Comunidades de 

Castilla-La Mancha 
www.jccm.es 

\/inos de Castilla-La Mancha 
Naturalmente buenos. 

i"Tremio 

DON OC.TA\ ÍO o; 

i"Tremio 

.Hl.l OZOoi 

VINlQOI,HDeiVIIiHKROBI.eíDO B0De6H3 qONTRO eeaSH530tflS, 3.H. 
Avda.Reyes Católicos, 98 
0 2 6 0 0 Vl l larrobledo (Albacete) 
TI . : 967140 276/926140 193 
Fax: 967140193 

2'Tremio 

BODesGHS NHRHNIO 31,. 
— C/Felipe II, 5 
— 13150 Carrión de Cva. (Ciudad Real) 
— TI . : 926 814155 

Fax: 926 815 335 
" " e-mail:bodegasnaranjo(|)wanadoo.es 

¡"Tremió 

D.euoes'roi 
sm.qoopJiG.viNiqoi,a 
•VffiGeN DQ JJ^B V1NH3" 
c t ra . Argamasil la de Alba, s/n 
Aptdo . de Correos 34 
13700 Tomel loso (Ciudad Real) 
TI. : 926 510 865/S38 093 
Fax: 926 512130 
e-mail:coop.v.vinas@>interbook.net 

Ctra.Alcazar, Km. 1 
Aptdo.Correos 233 
13700 Tomel loso (Ciudad Real) 
TI.: 926 505 653/4 
Fax: 926 505 652 
e-mail :bcentro@interbool<.net 

2"Tremio 

DO\F.-\nRfouecio 
B0DeíGH3 ]. 3HNr0S, 3.1,. 
C/Sagunto, 6 
45850 Vi l la de Don Fadrique (Toledo) 
TI . : 925195120/036 
Fax: 925195 650 
e-mail:j.santos@isid.es 

¡"Tremió 

\i.-\\uei. NUNZ.HN'eoue 
MíUsiueoL, MHNZHNeque, 31 . 
Ctra.Ossa de Mon t i e l 
El Boni l lo (Albacete) 
Tl./Fax: 967 585 003 
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J .M.MIRANDA 

Zorita (Guadalajara) 
La central nuclear de 
Zorita inició el día 26 su 
vigésimo cuarta parada 
programada para proce­
der a la recarga de su 
combustible gastado. La 
parada tendrá unos 35 
días de duración durante 
los cuales se tiene previs­
to realizar alrededor de 
3.000 actividades diferen­
tes, ya planificada.s, en 
las que participará perso­
nal de la planta a.sí como 
unas 500 persoiías más 
contratadas en medio 
centenar de empresas. 

Entre las actividades 
más rele­
vantes que 
se van a lle­
var a cabo 
durante esta 
parada des­
tacan las 
operaciones 
de parada y 
arranque de 
la instala-
ción, des­
carga y carga de combus­
tible, la revisión de la tur­
bina de alta y del alterna­
dor, inspecciones en los 
diferentes!V,sistemas ..y 
equipos, la inspección de 
servicio de 
sistemas, la 
vigilancia de 
espesores de 
tuberías y 
como una de 
las más 
i m p o r t a n t e s , 
la prueba de 
hermeticidad 
del recinto de 
c o n t e n c i ó n . 
Con esta prueba se trata 
de comprobar si existen o 
no fugas en el edificio del 
reactor. Se trata de una 
medida hasta cierto 

Tras iniciar el día 26 una parada programada que se prolongará hasta sê ^̂ ^̂ ^ 

Cincuenta empresas trabajan 
en la recaiga de Zorita 

El Consejo de Seguridad ISIacional le ha obligado a 
incrementar la seguridad para seguir funcionando 

produce 

La parada tendrá 
unos 35 días de 

duración durante 
los gue^ e 

realizarán 3 «000 
actividades 

punto excepcional ya que 

no se realiza con carácter 
anual sino cada tres años 
y sirve para verificar que 
en caso de un hipotético 
accidente nuclear no se 

liberación 
r a d i a c t i v a 
al exterior. 
Todas las 
p r u e b a s , 
i n s p e c c i o ­
nes y modi­
f i c a c i o n e s 
de equipos 
p r e v i s t a s 
en esta 
parada tie­
nen como 

finalidad la de permitir el 
mantenimiento en los 
niveles de seguridad y 
funcÍbÍ?!fSííehTo''ünf1!Wt 
tral q u e ^ según dijo 
Aquilino Rodríguez, jefe 

de la plan­
ta durante 
la presen­
tación de 
esta para­
da de 
recarga y 
la activi­
dad de la 
i n s t a l a -
c i ó n 
durante el 

primer semestre, acaba 
de cumplir su trigésimo 
segundo aniversario. 

El coste de esta recar­
ga se estima en aproxi­
madamente unos 500 

Solicitan la 
oposición al 

expediente de 
regulación de 

Sintel 

REDACCIÓN 

2̂1) El coste de la recarga se estima en aproximadamente unos 500 millones. 

La planta *'José 
Cabrera" estableció 

el 4 de jiilio el 
mejor periodo de 

operación 
continuada 

millones de pesetas y que 
sumando a los cerca de 
110 millones que deja de 
ganar la planta mientras 
está inactiva suman un 
total que supera los 600 
millones de pesetas. Pero 
según reconoció Rodrí­
guez durante la visita de 
los medios a la planta, 
hostales, alojamientos 
hoteleros, empresas y 
comercios en general 
nota la presencia de más 
personal en la zona 
durante el proceso de 

parada, algo que se lleva 
a cabo de forma anual y 
que según el jefe de plan­
ta favorece la creación de 
empleo en la zona, ya 
que la prioridad de la 
instalación de la central 
es dar pr ior idad a la 
mano de obra de la 
comarca donde está ubi­
cada la planta. 

El 4 de julio la "José 
Cabrera" alcanzó el 
mejor periodo de opera­
ción continua de su acti­
vidad. Esta planta esta­

bleció el mayor periodo 
histórico de funciona­
miento con t inuado al 
alcanzar un total de 339 
días de permanencia 
ininterrumpida en la red 
eléctrica. Según la cen­
tral, este periodo de fun­
cionamiento continuado 
evidencia el a d e c u a d o 
estado de planta debido 
"a la alta calidad de las 
prácticas de operación) 
manten imien to y los 
programas de vigilan­
cia". 

Toledo 

El .secretario regional de ''^ 
CCOO, Juan Antonio Mata, 
y representantes de los tra­
bajadores de SINTEL, 
pidieron el jueves 26 a la 
Junta de Comunidades que 
se oponga al expediente de 
regulación de empleo que 
esta empresa quiere aplicar 
a sus diferentes plantas, 
una de las cuales está ubica­
da en Albacete. Según 
informó en un comunicado 
la central sindical, éste ha 
sido el motivo de la entre­
vista que mantuvieron con 
la consejera de Industria y 
Trabajo, Araceli Muñoz, 
donde abordaron algunas 
cuestiones de esta regula-.;j 
ción de plantilla que podría r,ri' 
afectar a casi la totalidad de 
los trabajadores de la 
empresa en Albacete. 

El expediente afectaría a 
889 lrabajadore.s, ^^tr^e gjlpj;, ̂ ^^ 

>^-db íc>*27 del centro;^IbaT, r, 
cetense, pretende recortar 
costes, mientras que la 
empresa, que según CCOO, 
no ha pagado los salarios de 
los dos últimos meses, quie^j.^^ 
re subcontratar a estos tra- Q^ 
bajadores para que realicen 
la mitad del horario laboral. 

El expediente de regula­
ción de empleo, según la 
organización sindical, no 
argumenta los motivos en 
los que se basa ni justifica 
como puede contribuir a 
superar la crisis, ni tampoco 
explica en que parámetros 
fija el número de trabajado-. 
res afectados. 

J .M.MIRANDA 

Guadalajara 

La Corporación Provin­
cial de Guadalajara ha 
aprobado en pleno una 
inversión adicional de 75 
millones de pesetas para 
6 actuaciones en carrete­
ras de la red provincial y 
cerca de 16 millones de 
pesetas más para la insta­
lación de bocas de 
enganche contra incen­
dios para la totalidad de 
los municipios de la pro­
vincia. 

Estas inversiones han 
sido sometidas a pleno 
tras recibir la institución 

La Diputación invertirá 75 
millones en carreteras 

La institución provincial de Quadalajara aprobó una aportación 
de 269 míüones para obras en la red viaria del PENQUA 

un comunicado de la 
Dirección General de la 
Administración Local en 
la que se comunicaba un 
incremento en la asigna­
ción de los fondos 
FEDER al Programa Ope­
rativo Local (POL) objeti­
vo 1 correspondiente al 
per iodo 2000-2006. Las 

actuaciones que se vana 
acometer en la provincia 
y que asciende a casi 91 
millones, se acometerán 
en su mayoría con fon­
dos estructurales, con 
una aportación de 63,5 
millones de pesetas 
mientras que la Diputa­
ción aporta algo más de 

27 millones.Con este 
Plan Adicional la inver­
sión total de la Corpora­
ción Provincial en carre­
teras de la provincia para 
el año 2000 alcanzará los 
3.000 millones de pese­
tas. Se trata de una inver­
sión muy superior a la 
que se destinó en el pasa­

do ejercicio presupuesta­
rio. 

Por otro lado, para 
este año se ha dado el 
visto bueno en la Diputa­
ción a la realización de 
varias actuaciones de 
mejora de carreteras del 
entorno de las centrales 
nucleares de Trillo y 

Almonacid de Zorita, a 
incluir en el POL. Esta 
necesidad, que fue comu­
nicada tanto a la Subde-
legación del gobierno 
como a la propia Direc­
ción General de Protec­
ción Civil, está recogida 
en el Plan de Emergencia 
Nuclear (PENGUA) del 
cuatrienio 2000-2003 y 
contempla un total de 12 
actuaciones presupuesta­
ria en 269 millones de 
pesetas para este año, el 
resto de las mejoras hasta 
llegar a lago más de 30 se 
realizarán en posteriores 
ejercicios. 
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En septiembre solicitoá la y^^ 

El Consistorio de SocuéUamos pide 
la cesión del pol^ono de la Junta 
F. J . LLANA NIETO 

SocuéUamos (Ciudad Real) 

El Ayuntamiento de 
SocuéUamos, en Ciudad 
Real, tiene previsto solici­
tar en el próximo mes de 
septiembre la cesión por 
parte de la Junta de 
Comunidades de Casti­
lla-La Mancha del polígo­
no industrial que tiene 
ubicado en este término 
municipal. Se trata de 
una vieja reivindicación 
del Consistorio, ya que 
según explica el concejal 
de Industria y Comercio, 
G r e g o r i o 
A 1 a r c ó n , 
desde que se 
c o n s t r u y ó 
hace seis 
años prácti­
camente no 
se ha vendi-
d 

El objetivo es vender todas las parcelas, junto con las 
del polígono municipal, en un periodo de tres años 

El Ayuntamiento 
acaba de sacar 

en oferta 22,000 
metros cuadrados 

o ninguna del polígOnO 
parcetó y^'á'é,''--JTtrt3TJÍgíinf^° -^-y 

polígono El Llano-2, pro­
piedad del Ayuntamien­
to. 

Precisamente, el máxi­
mo órgano de gobierno 
municipal acaba de apro­
bar el pliego de condicio­
nes para la adjudicación 
de 24 parcelas de este 
polígono, que en total 
suman 22.000 metros cua­
drados. 

De esta forma, tan sólo 
faltan 8.000 
metros cua­
drados por 
sacar en 
oferta, aun­
que la 
i n t e n c i ó n 
del Consis­
torio es 

hacerlo 
p U''-gl'd"í'TV 
haber perdi­
do cerca de ochenta 
millones de pesetas. En 
total, el polígono cuenta 
con una superficie de 
80.000 metros cuadrados, 
por el que el Ayunta­
miento de SocuéUamos 
está dispuesto a pagar 
entre 1.500 y 2.000 pese­
tas el metro cuadrado. 

El objetivo con esta 
adquisición es industria­
lizar la zona y vender 
todas las parcelas en los 
próximos tres años, que 
se sumarían a los 30.000 
metros cuadrados del 

en 
breve espa­

po. 
Las obras de urbaniza­

ción de El Llano-2 se aca­
baron hace ahora un año, 
tras realizarse una inver­
sión cercana a los 150 
millones de pesetas. Gre­
gorio Alarcón señala que 
la necesidad de construir 
un polígono apareció 
porque diez empresas ya 
estaban ubicadas en zona 
industrial, aunque no en 
suelo urbanizado. 

"SocuéUamos -añade-
necesita un impulso 
industrial y es necesario 

a'f**B)Wj|É*Í<MBfTOPlfon apostando por los polígonos industríales como medio de desarrollo económico. 

CÍO de t iem-

millones de pesetas en la 
construcción de una plan­
ta de generación eléctrica 
mediante biomasa; o la 

incentivar la colocación 
de empresas, ya que en 
este término municipal 
hay mucha microempresa 
y pequeño 
comercio". 

Entre las 
empresas que 
han decidido 
instalarse en 
este polígono 
se encuentran 
Valoraciones 

Energéticas rn^lones de inversión 
Agrarias, que 
tiene previsto 
invertir cerca de 8.000 les 

Las obras de 
urbanización del 

polígono del 
Ayuntamiento 
supusieron 150 

e m p r e s a 
de vina-

g r e s 
Empe, que 
ta m b i é n 
tiene pre­
visto tras­
ladar allí 
sus insta­
laciones. 
Uno de los 
p r i n c i p a -

atractivos de este 

terreno industrial es que 
la red ferroviaria pasa 
junto a él, "con lo que 
existe la posibilidad de 
construir una especie de 
apartadero", afirma Gre­
gorio Alarcón, quien tam­
bién señala que el Ayun­
tamiento tiene una serie 
de medidas para favore­
cer la ubicación de 
empresas en el munici­
pio, como son ayudas a la 
contratación, exención de 
lAE, impuesto de cons­
trucción entre un 50 y un 
80% más barato, etc. 

Matadero 
Fiigorífíco 
Valmojado 
construirá 
una sala de 

despiece 
EVA ROSADO 

Valmojado (Toledo) 

La empresa Matadero Frigo­
rífico Valmojado S.A. tiene 
previsto ampliar sus instala­
ciones con una nueva sala de 
despiece, aunque todavía no 
se ha fijado fecha ni presu­
puestos para la realización 
de esta obra. Este matadero 
frigorífico situado en el 
municipio toledano de Val-
mojado, es una empresa que 
se dedica al sacrificio de 
ganado ovino y lanar. Según 
explicó Mar Fernández, res­
ponsable de la entidad, la 
labor del matadero consiste 
en ofrecer "un servicio al 
entrador que es el encargado 
de llevar los animales y de 
su posterior distribución". 
En estos momentos el mata­
dero recibe clientes de toda 
España. „,. ;,, .,.,,, -ju ,,,, 

Matadero Frigorífico Val-
mojado üsnejioa. capacidad) i 
máxima para sacrificar dia­
riamente 200 chotos y 700 
corderos. El número de tra­
bajadores oscila entre los 20 
y los 30 dependiendo del 
número de clientes que reci­
ba la empresa. Fernández 
aclaró que generalmente los 
meses de verano son los 
"peores para el negocio". El 
matadero cuenta con 4.000 
metros cuadrados construi­
dos y 9.000 de superficie. El 
proceso de sacrificio del 
ganado comienza llevando 
al animal a los corrales para 
que descanse, después se le 
sacrifica y más tarde entra 
en una cadena de despiece. 

Báircenas ¡nopone a Antonio Barco 
como víceinresidente de Ceoe-Cepyme 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

El presidente de Ceoe-
Cepyme de Ciudad Real, 
Jesús Barcenas, ha propues­
to en la reunión de la junta 
directiva del pasado día 26 
de julio, el nombramiento 
de Antonio Barco como 
nuevo vicepresidente de 
esta organización empresa­
rial. 

Barco pertenece a la Aso­

ciación Provincial de 
Empresarios de la Cons­
trucción de Ciudad Real 
(APEC). 

Asimismo, el presidente 
de la Asociación Provincial 
de Empresarios de la Made­
ra y de la Asociación Local 
de Daimiel, Pedro García-
Muñoz, ha entrado a for­
mar parte del comité ejecu­
tivo de esta Confederación 
Provincial. Estos cambios se 

producen tras la aprobación 
de los nuevos estatutos en 
la anterior Asamblea Gene­
ral, y que tenían el fin de 
ampliar el comité ejecutivo. 

Otro de los asuntos abor­
dados en la junta directiva 
ha sido el proyecto de aero­
puerto de Ciudad Real. 
Ante el trámite administra­
tivo de alegaciones al pro­
yecto, Ceoe-Cepyme de 
Ciudad Real va a dirigir un 

escrito al Ministerio de 
Medio Ambiente en el que 
se solicitará la agilización 
de dichos trámites y un 
informe positivo del 
mismo. 

También se va a pedir a 
cada una de las asociacio­
nes integradas en esta Con­
federación que lleven a 
cabo esta solicitud de rápi­
da tramitación de expedien­
tes. En la Imagen, la última reunión de la junta directiva de Ceoe-Cepyme. 
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EMPRENDEDORES DE LA REGIÓN 
F. J . LLANA NIETO 

Cañada del Hoyo (Cuenca) 

Jesús Amate es un joven em­
presario que hace tres años, 
durante una estancia vera­
niega en el término munici­
pal conquense de la Cañada 
del Hoyo, observó las innu­
merables posibilidades que 
esta zona podía ofrecer para 
el turismo rural. Hasta ese 
momento, su carrera profe­
sional se había desarrollado 
en el sector servicios, donde 
explotaba una residencia de 
la tercera edad y posterior­
mente una cafetería. 

Con ayuda de su mujer, 
se metió de lleno en el pro­
yecto de construir una esta­
ción de servicios de turismo 
rural, aprove­
chando el 
apeadero del 
tren Madrid-
Va 1 e n c i a -
Cuenca, que 
se encontraba 
abandonado. 
En total, 

40.000 metros 
cuadrados de 
un complejo 
turístico que tiene previsto 
qvie"em]jié¿e a fuñtioViar a 
comienzos del próximo año. 
"Precisamente uno de mis 
objetivos -afirma José Ama­
te- es utilizar el transporte 
ferroviario pa­
ra trasladar a 
los clientes 
que utilicen 
nuestros ser­
vicios". 

háucrdngo, 
Complejo de 
Turismo Rural 
es el nombre 
con el que se 
conocerá a es­
te proyecto, que hasta la fe­
cha se ha encontrado con 
numerosas trabas adminis­
trativas y que ha salido ade-

A comienzos del próximo esta estación de servicio turístico 

La promoción de Cañada del Hoyo a 
través de Muérdago Turismo Rural 

El oh]etivo es utilizar las agencias de viajes para la captación de 
clientes de todo el territorio nacional, preferentemente trabajadores 

lante sin ningún tipo de sub­
vención oficial. 

José Amate explica que lo 
que pretenden hacer es 
aprovechar los días en los 
que la mayor parte de la 
gente no tiene vacaciones, 

ofreciéndoles 
las posibili­
dades del tu-

En la estación de 
servicio se podrán 

celebrar 

congresos 
seminarios o 
exposiciones 

nsmo rural 
combinadas 
con el traba­
jo. Así, en la 
estación de 
servicio se 
podrán cele­
brar congre­
sos, semina­

rios, exposiciones, etc. El 
complejo s8'j3ompletai|á en 
una primera fase con la 
construcción de seis cabanas 
rurales de cincuenta metros 
cuadrados cada una, que 

servirán de 
alojamiento 
para los visi­
tantes. 

El hecho de 
que la zona 
esté incluida 
dentro de una 
ruta de sen-
derismo es 
un buen re­
clamo para 

este negocio. 

José Amate tiene previsto 
captar clientes de toda Espa­
ña a través de las agencias 

El Muérdago pretende explotar el atractivo turístico de la Serranía de Cuenca. 

La zona donde se 
ubicará la 

estación está 
incluida en 
una ruta de 

senderismo rural 

de viajes, y ofreciendo viajes 
organizados a empresas o 
determinados colectivos. 
"Estamos creando una in­
fraestructura turística para 
un tipo de cliente específico, 
preferentemente de traba­
jo", señala el joven empren­
dedor. 

Otro de los proyectos a 
corto plazo que se está plan­
teando José Amate es am­
pliar este negocio con la cría 
caballar, ofreciendo el cui­
dado de los caballos de los 

PRINCIPALES DATOS 
^Empresa Muérdago, Complejo de Turismo rural 

•Responsable 

«Actividad 

•Dirección 

•Localidad 

•Personal 

José Amate 

Turismo rural 

Camino de la Estación, s/n. 

Cañada del Hoyo (Cuenca) 

2 

•Fecha d e constitución Principios de 2001 (previsto) 

•Teléfono 616 34 72 80 

clientes, para que éstos pa­
sen uno o dos días en la es­
tación practicando la do­
ma. 

Con todas estas inicia­
tivas, este empresario 
pretende crear riqueza y 
abrir el camino a otras ac­
tividades en un munici­
pio como es Cañada del 
Hoyo, donde se ha pro­
ducido .un gran éxodo de 
población y la actividad 
económica es práctica­
mente nula. 

D A V I D GARCÍA 

Albacete 

Desde esta semana algu­
nos establecimientos co­
merciales de Albacete han 
comenzado a lucir en sus 
puertas o escaparates car­
teles en los que se podía 
leer: "Un Gobierno pre­
potente quiere cerrar este co­
mercio". 

Esta iniciativa que se 
divulgará en los próximos 
días resultó del acuerdo 
adoptado a nivel nacional 
por la Confederación Es­
pañola de Comercio a la 
cual se ha sumado tam­
bién la Federación de Al-

Los comercios de Albacete lanzan una 
campaña contra la liberalización 

Un Qohierno prepotente quiere cerrar este comercio 
es la frase que se puede leer en las puertas 

w 

bacete para protestar con­
tra las medidas liberaliza-
doras que afectan a los ho­
rarios. 

A juicio del presidente 
de la federación de Alba­
cete, Manuel López, esta 
medida sólo beneficiará a 
unos pocos, a las grandes 
superficies y a los grupos 

económicos de alta con­
centración. 

El comercio de Albace­
te está recibiendo en esta 
causa el apoyo de las insti­
tuciones locales, sindica­
tos y partidos (exceptuan­
do al Partido Popular que 
se mantiene apartado en 
este asunto). 

Además de esta inicia­
tiva se ha enviado una 
carta a todos los ayunta­
mientos de la provincia 
para que secunden con 
mociones o propuestas en 
sus respectivos plenos, 
apoyos al comercio local. 

En el caso de Albacete 
capital, su Ayuntamiento 

y la Diputación han hecho 
expresa esta intención pa­
ra reflejarla en las sesiones 
plenarias de este mes. 

Por su parte, los sindi­
calistas de CCOO y UGT, 
José Francisco del Campo 
y Juan José González, res­
pectivamente, se mostra­
ron partidarios del diálo­

go social para negociar 
una ley de tanto calado 
social. "El gobierno lo ha 
hecho de forma unilateral 
Sin pensar en el perjuicio 
que puede ocasionar a la 
mayoría de los pequeños 
y medianos comerciantes 
que son quienes crean em­
pleo en este país". 

Asimismo, anunciaron 
que partiendo de la base 
de que el gobierno no va a 
rectificar a lo largo del ve­
rano, se está organizando 
la convocatoria de una 
huelga general, para el 10 
de octubre en todo el terri­
torio nacional. 
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En estos momentos estó^r^ 

Sta. Quiteña prevé aumentar 
un 20% su producción 

EVA ROSADO 

Fuente el Fresno(C Real) 

La cooperativa de vinos 
Santa Quiteria de Fuente 
el Fresno, en Ciudad 
Real, tiene previsto 
aumentar la producción 
en al menos un 20 % debi­
do al buen ciclo de lluvias 
que se ha registrado este 
año, según indicó el 
gerente de la entidad, 
Vicente Sánchez. En cam­
bio, aseguró que en las 
últimas cuatro campañas 
el volumen de negocio se 
mantuvo estabilizado a 
causa de la sequía. 
Durante el pasado ejer­
cicio correspondiente a la 
temporada 1999 la factu­
ración de la cooperativa 
fue de 280 millones de 
pesetas. 

Una de las novedades 
que ha anticipado Santa 
Quiterin es qu€i«sacará al 
mercado a p sn t t f de - la 
próxima campaña sus 
vinos bajo la marca 
comercial de Cerro 
Rubio. Esta cooperativa 
fundada en 1971 ha esta­
do comercializando su 
producto con la denomi­
nación de Frontiles y 
ahora también va a sacar 
esta nueva marca para 
sus vinos tanto blancos 
como tintos. 

La cooperativa Santa 
Quiteria comenzó el año 
pasado a embotellar su 
vinos y puso a la venta 

• 13.500 botellas de vino 
blanco y la misma canti­
dad de vino tinto, núme-

La pasada campaña produjo 5*700*000 kilos de 
uva blanca y 2,300,000 de tinta 
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Se está llevando a cabo una Importante repoblación de viñas tintas en la zona. 

85°/S*deTa producción es 
dé "Uva blanca, pero se 
espera aumentar la de 
tinta "ya que en los últi­

mos tiempos 
se está lle-

ro que este año se piensc» 
increihentar dado qué éF 
tinto se vende mejor en 
botellas, según aclaró el 
gerente de 

la entidad, 
V i c e n t e 
Sánchez. 

El resto 
de la pro-

Cerro Rubio es la 
nueva marca con la 

vando a cabo 
una impor­
tante repo­
blación de 

ducción se CfUC sedarán sus vinos este tipo de 

ve"'̂ ^ ^ al mercado a partir P^"^^ 
de la próxima 

campaña 

granel en 
la propia 
b o d e g a . 
La pasada 
campaña salieron de sus 
bodegas 5.700.000 kilos 
de uva blanca y 2.300.000 
kilos de uva tinta. Sán­
chez afirmó que cerca del 

La cooperati­
va Santa Qui­
teria comen­
zó a trabajar 

hace casi treinta años con 
poco más de setenta 
socios y en la actualidad 
ya alcanza 180, todos 
ellos de Fuente el Fresno. 

La cooperativa cuenta 
con un único trabajador 
fijo, otro temporal duran­
te cinco o seis meses al 
año y en la época de cam­
paña de recogida de la 
uva aumentan la plantilla 
con ocho personas más. 

En estos momentos 
Santa Quiteria acaba de 
realizar una inversión de 
50 millones de pesetas, 
que en opinión de Vicente 
Sánchez es la más impor­
tante de la cooperativa 
ciudadrealeña en los últi­
mos 10 años. Con esta 
inversión se instalarán en 
la bodega un depósito 
autovaciante y una tolva 
de descargado de uva. 

161 bodegas se 
repartirán 2,217 

millones en a¡yudas 
Concedidas por 

Agricultura para 
REDACCIÓN 

C-LM 

La Consejería de Agricultura 
y Medio Ambiente ha apro­
bado la concesión de ayudas 
por valor de 2.217 millones 
de pesetas, para la moderni­
zación de 161 bodegas de 
Castilla-La Mancha, con 
cargo al nuevo Programa de 
Fomento de Calidad de la 
industria agroalimentaria de 
Castilla-La Mancha (FOCAL 
2000), del Gobierno de Casti­
lla-La Mancha para el perio­
do 2000-2006. 

Según informa la Junta, 
las cooperativas y empresas 
que han sido beneficiarias de 
estas subvenciones han reali­
zado un volumen de inver­
siones de 7069 millones de 
pesetas, con el fin de mejorar 
la calidad de cada uno de los 
procesos que intervienen en 
la elaboración de los vinos. Se 
han tramitado 230 expedien­
tes, de los cuales 170 pertene­
cen a empresas de economía 
social (cooperativas, SAT y 
SAL) y el resto, 60, son expe­
dientes de empresas mercan­
tiles. 

En cuanto al tipo de 
empresa, las subvenciones 
concedidas en esta ocasión 
por la Consejería de Agricul­
tura y Medio Ambiente se 
han distribuido de la siguien­
te forma, el 51,5 por ciento a 
cooperativas, SAT y SAL 
(1.183 millones de pesetas) y 
el 48,5 por ciento a empresas 
privadas (1034 millones de 
pesetas). Estas ayudas se han 
distribuido entre las zonas 

la Consejería de 
la modernización 

vitícolas de la región, siendo 
113 municipios donde se han 
realizado las inversiones sub-
vencionables. Entre estos 
municipios destacan Valde­
peñas (Ciudad Real), con 
ayudas por valor de 589 
millones de pesetas; La Pue­
bla de Almoradiel (Toledo), 
con 123 millones; Malagón 
(Ciudad Real), con 81,1 millo­
nes; Ledaña (Cuenca), con 
73,5 millones; Fuensalida 
(Toledo), 73,1 millones; Fuen­
te-Álamo (Albacete), 66,8 
millones de pesetas; Manza­
nares (Ciudad Real), 65,5 
millones; Pozoamargo 

(Cuenca), con 62,2 millones 
de pesetas; Alcázar de San 
Juan (Ciudad Real), 59 millo­
nes; Santa Cruz de la Zarza 
(Toledo), con 42,2 millones de 
pesetas; Tomelloso (Ciudad 
Real), con 33,3 millones de 
pesetas; VUlanueva de Alcar-
dete (Toledo), con 30,2 millo­
nes; y El Herrumblar (Cuen­
ca), con 27,9 millones de 
pesetas. En la provincia de 
Guadalajara hay varios expe­
dientes presentados por las 
cooperativas de Sacedón y 
Mondéjar. 

Las inversiones realizadas 
por las bodegas que han sido 
objeto de estas ayudas de la 
Consejería han ido dirigidas a 
la mejora de las condiciones 
de recepción de la uva, mejo­
ra en el prensado, instalación 
de depósitos autovaciantes, 
instalación de depósitos de 
acero inoxidable, adquisición 
de barricas de roble y cade­
nas de embotellado. 

NAVES PREFABRICADAS GANADERAS, INDUSTRIALES, COMERCIALES. 
GRANDES NAVES 
CUBIERTA PLANA 
PARA LUCES DE HASTA 40 M. 

Visiti- nuestra página web 

www.vanguard.es 

OTROS PRODUCTOS 
• ADOQl'I.NES 
, TLRR.\ZOS 
• MOBILIARIO I RBANO 
• OBRAS Pl BLICA,S 
• FACHADAS 
• FOR.JADOS 
• SEPILTIRAS 
• tl 'BIKRTAS 

(Fábricas: C.Real, Toledo, Albacete. Cuenca) 

VANGUARD 
l'RK>,VBKIC AIH)S PARA f O N S I K K ( ION > I RBAM.SMO 

TFNS. : 91. 411 47 97 / 91. 564 40 37 
FAX: 91. 411 71 59 
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En este mes yisitaron lâ r̂ ^̂^̂  

La ocupación hotelera más 
alta se produjo en abril 

A N A I . MOREIRA 

C-LM 

Durante los seis primeros 
meses del año la ocupa­
ción hotelera por plazas en 
Castilla-La Mancha ha es­
tado entre el 
20,60% de ene­
ro y el 37,16% 
del mes de 
abril, según las 
estadísticas so­
bre ocupación 
hotelera que 
mensualmente 
elabora el Ins­
tituto Nacional 
de, rEstaidísticg. 
(INE). 

De esta forma, abril'ha 
sido el mes en el que los 
que la utilización de plazas 
hoteleras en la región ha 
sido más alta. Junio se en­
cuentra en segundo lugar 
con un grado de ocupación 
del 30,91% y la visita de 
unas 149.446 personas. 

Por contra el mes en el 
que se ha registrado una 
menor afluencia de turis­
tas a la región ha sido el de 
enero, con 98.026 visitan­
tes y un grado de ocupa-
cáéabfifcleía.dei .?0,60%.. 
*'lC3f*mnmás* cía tos que 

se han dado d conocer que 
responden al mes de junio 
y fijan la estancia media en 

Junio ha sido, en la primera mitad del año 
mes en el que más turistas acudieron a 

El precio 
medio de una 
plazcí de hotel 
enlare^ón 
fue en jurúo 

de 6324 pesetas 

•! 

Castilla-La Mancha en un 
día y medio aproximada­
mente. El personal que se 

ha empleado 
en el sector 
hotelero en el 
último mes de 
referencia ha 
sido de 2.861 
personas y el 
precio medio 
de la plaza de 
hotel de 6.324 
pesetas. 

. ,, De los visitan-
tes que han pasado por ho­
teles "cástelláhÓ-mancTíe-
gos en junio, el mayor por­
centaje , un 80,5%, son es­
pañoles, de acuerdo con 
esta encuensta 

La provincia que ha re­
cibido un mayor número 
de viajeros en junio ha sido 
Toledo con unos 50.000, se­
guida de Ciudad Real que 
supera los 30.000 viajeros y 
de Albacete con más de 
26J0QÓ..' ^' •• . 

. Cuenca., ha < recibido 
19.245 viajeros españoles y 
3.085, e^ctránjero?. y en últir 
mó lugar ha sido Guadala-
!jara la que menos visitan­
tes ha recibido, de los que 
16.759 han sido españoles 

EXCLIÍSTA DE OCUPACIÓN HOTELERA 

1'} 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Junio 

^ 'jtiiji^tí'.ji^^ i ^ . . . >.̂  

Fuente: ístadíst ca 

Viajeros 
98.026 

112.593 

112.882 

180.074 

150.314 

149.446 

de Ocupación 1 -íot 

Ocupación 
20,60% 

25,53% 

26,45% 

37,16% 

29,76% 

30,91% 

' -í r 
eleradelINE. 

Los precios hoteleros han 
subido el 1,2% este año 

En lo que va de año, el índice de precios hote­
leros se ha visto incrementado el 1,2% en Cas­
tilla-La Mancha por un descenso del 2,1% que 
se ha registrado a nivel nacional. En un año, 
de junio a junio dicho índice ha crecido un 
6,2% en la región y un 6,3% de media estatal. 
En relación cTOn el mes anterior, log precios 
crecieron en la región un 0,9%, de acuerdo con 
la. estadística sobre índice de precios hoteleros 
.qife realiza mensualmente el INE, mientras . 
({üe a nivel nacional este porcentaje de creci­
miento ha sido del 2,2%. En Baleares este in­
cremento ha sido espectacular al ser de un 
10% en junio sobre mayo. 

OPINIÓN 

A N A I . MOREIRA 

lúrismode 
prímavem y fín 

de semana 

y el segundo 
la región 
y 2.865 extranjeros. Por 
ocupación hotelera de pla­
zas, sin embargo, ha sido 
Guadalajara la que ha teni­
do la mayor ocupación, 
con un 36,52% mientras 
que Ciudad Real es la me­
nor con el 22,76%. 

La provincia de la re­
gión que ha empleado a un 
mayor número de perso­
nas en hostelería durante 
el mes de junio fue Toledo, 
con 953 personas y la que 
menos Guadalajara con 
304. 

El precio medio de una 
plaza de hotel en la región 
ha estado entre las 5.402 
pesetas de la provincia de 
Albacete y las 7.279 de To­
ledo. La estancia media 
más larga es la que se ha 
conseguido en la provincia 
de Albacete con dos días y 
la más baja la dé Ciudad 
•Real coh poco más de un 
día. 

A nivel nacional el gra­
do de ocupación el pasado 
mes de junio fue del 63% y 
el personal empleado fue 
de 170.975 personas. El 
precio medio dé una plaza 
de hotel llegó a las 8.270 
pesetas. 

A pesar de 
que en los úl­
timos años se 
está notando 
un incremen­
to considera­
ble de los tu­
ristas que llegan a la región. 
Lo cierto es que, indepen­
dientemente de los miles de 
visitantes que ciclicameñte 
aprovechan las vacaciones 
veraniegas para regresar es­
tos días a sus pueblos de 
origen, el turista entendido 
como tal prefiere Castílíá-
La Mancha para pasar esta­
ciones como la primavera y 
el otoño. Cuando hablamos 
de ocupación hotelera o de 
kmi¿{á"ín^fe'WWtiible-
cí&ile"?{é€^"ll"ié^i8Sí^"fio 
pueden competir con la 
oferta masiva que ofrecen 
las zonas de playa ni tam­
poco creo yo que le interese. 
El turista que acude a C a ^ -
lia-La Mancha busca" aT^o 
diferente a pasar quince dí­
as tumbado al sol, pero la 
aíágnatura pendiente existe 
y es la de mantener al turis­
ta durante más de dos dias. 
¿Cómo?. Pues no lo sé, pero 
una forma sería hacerles 
ver que ciudades como To­
ledo, por poner un ejemplo, 
no se pueden ver en u m 
tarde como muchos preten­
den. 

EVA ROSADO 

Toledo 
Toledo acogió el pasado 
jueves 27 de Julio la mesa 
de directores generales 
de Turismo de las distin­
tas comunidades autóno­
mas y en la que también 
estuvieron presentes re­
presentantes del Ministe­
rio de Economía. La con­
sejera de Industria, Ara-
celi Muñoz justificó la ce­
lebración de esta reunión 
en Toledo por la relevan­
cia turística de la ciudad 
y porque "Castilla- La 
Mancha está experimen­
tando unos crecimientos 

Toledo acogió la ireunión de la Mesa 
de directores generales de Turismo 

CastíUa-La Mancha es una de las regiones más dinámicas desde el 
punto de vista de recepción de turistcts extranjeros 

espectaculares en mate­
ria de turismo". La con­
sejera aseguró que el tu­
rismo genera en-Castilla-
La Mancha un 9% del 
Producto Interior Bruto 
(PIB) y supone un pilar 
de los ejes de la política 
regional. Muñoz señaló 
que la región ofrece al tu­

rista "calidad en el servi­
cio, variedad en la oferta 
y el respeto al medio na­
tural y patrimonial". 

El secretario general 
de Turismo, Juan José 
Güemes afirmó que Cas­
tilla-La Mancha es una 
•de las regiones más diná­
micas desde el punto de 

vista de recepción de tu­
ristas extranjeros, junto a 
Castilla-León y Madrid. 

Güemes recordó los 
planes de- Excelencia y 
Dinamización aprobados 
recientemente, destina­
dos a Toledo y Talavera 
de la Reina respectiva­
mente. El objetivo de es­

tos planes, que tendrán 
un coste de 1.050 millo­
nes de pesetas, es desta­
car el valor de los recur­
sos históricos, culturales, 
artísticos y naturales de 
de Castilla-La Mancha. 
Asimismo pre tenden 
concienciar acerca de la 
importancia del turismo 

en la generación de ri­
queza y de empleo. 

El secretario general 
de Turismo insistió en la 
necesidad de que los des­
tinos turísticos; tengan 
cofrio referente'"la exce­
lencia. ' ¡ 

En cuanto á la evolu­
ción del turismo en nues-

. tro país éste año, Güemes 
comentó que ' ^'estamos 
eri un buen añotur ís t ico" 
y que el turismo extranje­
ro está creciendo con ta­
sas del 5'7% y que en al­
gunos destinos las tasas 
incluso se elevan hasta el 
8,3%. 
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Los hosteleros de Ciuda 

Almadén se inrepara para 
atraer más al turismo 

La Fundación }Áayasa espera poder ahrir las galerías de 
forzados a principios del año próximo 

ANA I. MOREIRA 

Ciudad Real 

En estos días está previsto que 
comiencen las obras de rehabi-
Utación de las galerías de mi­
nas o forzados de Almadén 
que durarán unos seis o siete 
meses, según explicó a este se­
manario el presidente de la 
Fundación Mayasa, Femando 
Montero. 

De esta forma, a principios 
del año que viene se podrá 
abrir al público estas galerías 
que servirán de redamo turís­
tico. Este proyecto se enmarca 
dentro de la iniciativa Funda­
ción Mayasa de ejecutar tres 
proyectos de rehabilitación de 
monumentos históricos de Al­
madén, que redundarán en 
ofrecer un mayor atractivo de 
la localidad. 

..,if(,§!.,,ffiWtpj>teJotgl de las 
obras de rehabilitación a reali­
zar por la Fundación Mayasa 
son 202 millones de pesetas 
que proceden de fondos euro­
peos y a través de los cuales se 
acometerá además de las obras 
a i las galerías, con un coste de 
51 nnillones de pesetas; la reha­
bilitación del Hospital de Car­

los hosteleros ciudadrealeños se reunieron con representantes de la Fundación Mayasa 

los V, cuyo plazo de qecución 
es mayor, un año^ medio y 
150 millones de presupuesto; y 
la puerta de Carlos V, a la que 
se dedicarán 11 millones y se 
^tima que la duración de las 
obras será de 3 meses. 

A falta todavía de contar 
con la licencia municipal para 
realizar las obras del Hospital, 
Femando Montero manifestó 

que esperan iniciar las obras _ 
antes de Navidades. 

. - ^ , . i t^.-* . j i , i j j u í 1 j i w i j i j q t j A j ' 

El presidmte de la Funda­
ción Mayasa ha tenido una 
reunión CCHI la Asociación Pro­
vincial de Hostelería de Ciu­
dad Real a petición de estos úl­
timos en la que Femando 
Montero les ha infornwdo de 
la situación en la que se en­
cuentran los proyectos para 

Almadér». El presidente de los 
hoteleros. Miguel Martín Du-
; u I . J i . r l í ; . . , ' y ')!( I ' i l r i i 

rán, por su parte manifestó a 
este semanario que habían de­
cidido que sería positivo reali­
zar rutas desde Ciudad Real a 
Almadén para potenciar el tu­
rismo de esta localidad y con­
seguir que los turistas que lle­
guen a la dudad pasoí tam­
bién por Almadén. 

La Posada de 
Alma îro, ocupada 

al 100% 
Tres meses después de su apertura 

tras ser rehabilitada 
ANGB.ES S . INFANTES 

Ciudad Real 

El restaurante y alojamien­
to La Posada de Almagro 
lleva tan solo tres meses 
abierto. Tras una ardua la­
bor de restauración de esta 
antigua posada, una de las 
cuatro que existían en la 
localidad entorno al año 
1.600, se ha conseguido 
mantener su estructura ha­
bitual y al mis­
mo tiempo in­
cluir todo tipo 
de comodidades 
para los clientes. 
El propietario 
del local, Miguel 
Ángel del Barrio 
considera que la 
r ehab i l i t a c ión 
ha sido bastante 
costosa, en tiempo y en di­
nero, pero según su punto 
de vista el resultado mere­
ce la pena porque se ha 
conseguido que este local 
sea uno de los más fre­
cuentados por los turistas 
y también por las compa­
ñías teatrales durante el 
tiempo que dura el Festi­
val Internacional de Teatro 
Clásico de Almagro. 

La Posada cuenta con 

dos importantes espacios 
diferenciados, el restau­
rante y la posada propia­
mente dicha. El restauran­
te cuenta con 52 mesas 
donde fundamentalmente 
se puede comer comida 
manchega (migas, gachas, 
cordero), aunque el menú 
es bastante variado. Tam­
bién la Posada cuenta con 
11 habitaciones decoradas 

de la forma 
más tradi­
cional y pre­
paradas con 
las mayores 
c o m o d i d a ­
des. 

La Posada 
tiene un 100 
por ciento 
de ocupa­

ción durante este mes de 
julio y espera mantener es­
te buen ritino.'l 'undáme-
n^jmente lo§ turistas lle­
gan a Almagro desde el 
País Vasco, Cataluña y Ma­
drid, y aprovechan para 
conocer además de Alma­
gro zonas de la provincia 
como las Tablas de Dai-
miel. Cabañeros o los casti­
llos del campo de Calatra-
va. 

Es uno de los 
loccdesmás 

vbitados durante 
el Festival 

Intemaciotud 
de Teatro 

RAFAEL PIRÁMIDES HOTEL *** 
UlbñsaidlaD ©m ©II MaadMdl sasílra!) j m^Msrs^ 

Dispone de: 
- 93 habitaciones, 9 de ellas tipo suite. 
- Habitaciones con TV., caja fuerte, aire acondicionado, amplia mesa de trabajo, 
secador de pelo y línea de modem. 

Servicios: 
- Bar-Hall 
- Cafetería "Pirámides" 
- Restaurante "Los Pinceles". 
- Salón "Acuarela" 
-100 plazas de garaje 

HOTEL *** R A F A E L P I R Á M I D E S P de las Acacias, 40 - 28005 Madrid. Telf. 91/517 18 28 - Fax: 517 00 90 

t'i 

Atendida por personal cualifícado, 
con una base de datos de los 

acontecimientos culturales, deportivos 
y lúdicos a celebrar en Madrid. 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/7/2000.



20 /ECONOMÍA Y EMPRESAS c OMERCIO EXTERIOR 
VIERNES, 28 DE )ULIO DE 2000 

• OFERTAS DE 
EMPRESAS ( Para más 
información: 
Nombre: Dolores Cuenca 
Valdivia. 
Dirección: Dirección Ge­
neral de Política de la 
Pyme (DGPYME) 
Paseo Castellana 162 
Planta 20 Despacho 14 
28046 Madrid 
Fax: 91 583.50.73. 
Nombre: 
Pedro A. Morejón 
Dirección: Dirección Re­
gional de Comercio de To­
ledo Pl. Zocodover, 6, De­
legación del Gobierno, 
Planta 1" 
45001 Toledo 
Fax: 925 22 1110) 

•Noruega 

REF-207/00 
Empresa noruega pro­
ductora de cabrestantes 
para la industria pes­
quera. También produce 
sistemas de control. De­
sea ponerse en contacto 
con un socio en la in­
dustria pesquera, o en 
áreas relacionadas, y 
también podría estar in­
teresada en licencia de 
producción, joint ventu-
re, etc. La empresa po­
see una tecnología alta­
mente desarrollada. 

REF-210/00 
Empresa noruega dedi­
cada al sector del gas y 
petróleo, y astilleros y 
servicios. Está interesa­
da en empresas que 
operen "offshore" y en 
actividades sísmicas. La 
empresa desea aumen­
tar su actividad interna­
cional. Somos especial­
mente fuertes en "know 
how" en cuanto a activi­
dades sísmicas. 

REF-212/00 
Productor noruego de 
aceites de pescado: acei­
te de salmón, aceite de 
tiburón, aceite de híga­
do de bacalao para con­
sumo humano; desearía 
ponerse en contacto con 
productores de cápsulas 
y empresas embotella­
doras. La empresa pro­
duce aceites marinos pa­
ra la salud, y también 
tiene clientes de cápsu­
las de gelatina. Su punto 
fuerte es la gran calidad 
de los aceites marinos 
para consumo humano. 

A la empresa le gustaría 
realizar las entregas tan­
to en cápsulas como a 
granel. 

REF-214/00 
Fabricante noruego de 
moldes de madera y de­
coración de interiores, 
busca cooperación a lar­
go plazo con fabricantes 
de casas, importadores 
y empresas de la cons­
trucción. Todos sus pro­
ductos son de la mejor 
calidad. 

REF-215/00 
Empresa noruega pro­
ductora de cajas de cam­
bios marinas y hélices 
está interesada en coo­
perar con agentes para 
la distribución. El socio 
potencial deberá poseer 
buenos conocimientos 
en cuanto a construc­
ción de barcos. 

REF-246/00 
Empresa noruega pro­
ductora de mecanismos 
de dirección hidráulicos 
y electro-hidráulicos pa­
ra barcos y embarcacio­
nes de recreo busca coo­
peración comercial. Se­
ría interesante ponerse 
en contacto con astille­
ros, propietarios y ven­
dedores de barcos con 
buen conocimiento del 
mercado. La empresa 
ofrece productos norue­
gos de alta tecnología y 
calidad, y sería líder en 
el sector. 

REF-247/00 
Productor noruego de 
sistemas de agua de llu­
via en aluminio ligero, 
que cumple la normati­
va de salud, seguridad y 
medio ambiente, busca 
cooperación comercial. 
Rápido servicio de en­
trega. La empresa está 
interesada en encontrar 
importadores en dife­
rentes países y también 
estaría interesada en co­
operar en la producción 
de Sudáfrica. Sistema 
ideal para bricolage. 
Objetivo: cadenas de 
tiendas de bricolage. 

REF-248/00 
Productor noruego de 
chalets, cabanas y cabi­
nas de madera de dise­
ño especial con una 
construcción mitad en 

madera busca coopera­
ción comercial. Todo he­
cho al estilo noruego y 
diseñado por artesanos 
noruegos. A la empresa 
le gustaría establecer 
contactos en Irlanda, In­
glaterra y Escocia. 

REF-251/00 
Productor noruego de 
generadores de energía 
y engranajes eléctricos 
para barcos, ingeniería 
marina y servicios de 
instalación desearía po­
nerse en contacto con 
empresas similares para 
la instalación a bordo de 
los barcos. Debería ser 
instalaciones eléctricas 
para barcos y proveedor 
de equipos eléctricos 
para barcos. También 
busca contactos con asti­
lleros, empresas de in­
geniería y propietarios 
de barcos. La empresa 
tiene conocimientos de 
alta tecnología y posee 
un buen departamento 
de ingeniería. 

REF-252/00 
Astillero noruego muy 
activo y con precios 
muy competitivos dese­
aría ponerse en contacto 
con propietarios de bar­
cos, arquitectos y dise­
ñadores navales. La em­
presa posee gran expe­
riencia en la construc­
ción de buques. Tam­
bién fábrica todo tipo de 
barcos de pesca. Posee 
experiencia y conoci­
mientos en aluminio y 
acero inoxidable, y tiene 
acceso a nueva tecnolo­
gía. 

REF-610/00 
Empresa noruega ofrece 
sistemas y equipos para 
la industria pesquera y 
para mataderos, utili­
zando alta tecnología. 
La empresa tiene un in­
terés especial en Inglate­
rra, Escocia e Irlanda. 
Empresa pequeña y fle­
xible. 

REF-611/00 
Empresa noruega de 
pesca con red barredera 
está interesada en co­
menzar a desarrollar ac­
tividades internaciona­
les. Este año la empresa 
recibirá un nuevo y mo­
derno buque, y ésta de­
searía ponerse en con­

tacto con empresas rela­
cionadas con el reparto 
de pescado, interesadas 
en colaboraciones de 
larga duración. El pesca­
do puede ser tanto fres­
co, como congelado. 

REF-612/00 
Empresa noruega ofrece 
líneas de procesamiento 
para la industria pes­
quera, tanto en tierra co­
mo en alta mar. Especial 
interés en acuicultura. 
La empresa busca coo­
peración en diversos pa­
íses para los componen­
tes necesarios. 

REF-613/00 
Empresa noruega de 
tecnología de la infor­
mación y de la comuni­
cación dedicada a solu­
ciones integradas, ges­
tión de servicios y siste­
mas empresariales bus­
ca cooperación en gene­
ral. La empresa ya es ac­
tiva en el mercado y de­
sea ponerse en contacto 
con empresas similares 
para acuerdos. 

REF-619/00 
Empresa noruega de di­
seño de barcos, ingenie­
ría y arquitectura naval 
está interesada en coo­
peración general. Dise­
ño de barcos, ingeniería 
y arquitectura naval pa­
ra navios de pesca de 25 
a 105 m. Ferrys, navios 
oceanógraficos, navios 
de muelle de suminis­
tros , navios de mante­
nimiento, navios de ra­
dar, remolcadores, navi­
os con fines específicos. 
La empresa está intere­
sada en contactar con 
empresas que tengan tal 
necesidad y que estén 
abiertas a todo tipo de 
futuras cooperaciones. 

REF-620/00 
Empresa noruega está 
interesada en todas las 
actividades relacionadas 
con el pescado pelágico 
y desearía encontrar im­
portadores de arenques, 
caballa, eperlano, espa­
dín y pescadilla azul. La 
empresa desearía con­
tactar con las partes in­
teresadas en acuerdos 
de representación y co­
mercialización y podría 
también estar interesada 
en una asociación em­

presarial. A su vez, de­
searía convertirse en un 
proveedor global. 

REF-621/00 
Empresa noruega espe­
cializada en el moldea­
do giratorio y la espuma 
PE está interesada en 
autorizar el uso de su 
tecnología a otras par­
tes, y desearía contactar 
con diferentes empresas 
e inversores. Ofrece so­
luciones de puesta a 
punto y apoyo. 

REF-622/00 
Proveedor noruego de 
equipamiento para pes­
ca y piscifactorías: equi­
pamiento para el remol­
que y el manejo de navi­
os con radar. La empre­
sa desea contactar con 
usuarios finales e im­
portadores 

REF-623/00 
Empresa noruega espe­
cializada en centralitas, 
subcentralitas de emer­
gencias principales, mo­
tores de arranque y pa­
neles adecuados para 
astilleros-, dueños de 
barcos, actividades de 
gas y aceite, busca coo-
pi^ración conjejcjal. La * 
empresa desea contactar 
con usuarios finales pa­
ra proveerlos de forma 
directa. Empresa peque­
ña y flexible, con buena 
reputación, con expe­
riencia y habilidad para 
el envío a varios países. 
Busca cooperación co­
mercial. 

REF-723/00 
Empresa noruega busca 
socio para desarrollar 
una fuente de agua mi­
neral natural. 

• Ucrania 

REF-721/00 
Estudio ucranio de pro­
ducción de TV especiali­
zada en la producción 
de anuncios publicita­
rios, películas de vídeo, 
dibujos animados busca 
clientes, subcontratistas 
e inversores con el fin 
de incrementar el volu­
men de producción y la 
promoción de produc­
ciones de TV en merca­
dos extranjeros. 

REF-722/00 

Empresa ucrania espe­
cializada en la fabrica­
ción de una amplia ga­
ma de productos de cos­
tura, busca socio para 
establecer acuerdos en 
cuanto a la realización 
de trabajos de costura. 
La empresa tiene expe­
riencia en trabajos con 
empresas de Holanda e 
Italia. 

REF-724/00 
Empresa ucrania, espe­
cializada en la venta de 
turba molida o en ladri­
llos, busca socios intere­
sados en la distribución 
de estos productos 

REF-735/00 
Empresa ucrania espe­
cializada en el montaje y 
provisión de servicio de 
contadores de agua, ca­
lefacción y gas, así como 
en la venta (al mayor o 
detalle) de productos 
como barnices y pintu­
ras; busca socio para la 
fabricación de masillas y 
mezclas. La empresa 
busca inversor que 
aporte nueva tecnología 
y equipamiento. La cuo­
ta de participación se 
supone del 80%. La em­
presa ucrania aporfñrá 

• la mano de obra y 51 de­
sarrollo de depósitos de 
piedra caliza cerca de 
Kremenets (área de Ter-
nopil). 

REF-738/00 
Empresa ucrania espe­
cializada en la produc­
ción de diversos mate­
riales de adorno y cons­
trucción busca socio con 
el fin de crear una joint 
venture para la produc­
ción de papel para pa­
red, materiales de emba­
laje, etc. 

REF-739/00 
Empresa ucrania espe­
cializada en la produc­
ción de muebles para el 
hogar (roperos, camas y 
colchones, camas, mesas 
de cocina plegables, 
muebles de cocina, etc.) 
busca socio para la crea­
ción de una joint ventu-
re con el fin de producir 
muebles y venderlos en 
Europa. La empresa 
puede producir, me­
diante subcontrato, di­
versos elementos para 
productores de muebles. 

Información cedicla por la Dirección Regional de Comercio en Costilla-La Mancha 
(Tel: 925-28 43 90 Fax: 925-221110, e-mcdl: BUZÓN.OFlClAL@.CASTILLAMANCHA.DT.MCX.es) 
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EL UNIT UNKED DE CCM 

Más posibilidades 
para invertir, 
combinar 
y cambiar de fondo 
sin pagar impuestos. 

• Mayores ventajas fiscales. 
• Liquidez inmediata. 

Contratando Fondo Experto antes 
del 30 de junio , rec ib i rá esta 
estación meteorológica de regalo. 

I n f ó r m e s e e n m á s d e 4 0 0 o f i c i n a s CCM 

Castima Caja 
Castilla 

La Mancha 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/7/2000.



22 
FINANZAS 

Y GUIA DE EMPRESAS 

Suolemento del semanario Economía v Emoresas DE CASTILLA-LA MANCHA VIERNES. 28 DE )ULIO DE 2000 

Banesto cerrairá 19 oficinas 
en la región en dos meses 

A N A I . MOREIRA 

Toledo 
El Banco Español de Crédito 
(Banesto) cerrará 19 oficinas 
en diferentes pueblos de 
Castilla-La Mancha en los 
próximos dos meses, según 
han denunciado las seccio­
nes sindicales de UGT y CC 
OO en Banesto, que han or­
ganizado una concentración 
en la última semana. Mien­
tras que nueve sucursales 
desaparecen totalmente, 
otras diez se convertirán en 
ventanillas destacadas, sien­
do la provincia de Cuenca la 
que más notará este cambio, 
ya que afecta a ocho pueblos 
de esa provincia. 

El responsable de la sec­
ción sindical de UGT en Ba-
neslo,Li3i&3áná\szQ[aisds. 
< denunció,tilfliPItíBP^nte que • 
se estaba desmantelando 
una de las principales em­
presas del país, en alusión a 
Banesto y aseguró que en los 
últimos años se ha pasado 
de 2.200 sucursales que ha 
llegado a tener este banco a 
menos de 1.800 sucursales 
en la actualidad. En este sen­
tido, destacó que cada cierto 
tiempo sufren un recorte y 
se hace una reorganización 
de redes, sin llegar a acuer­
dos con los sindicatos. 

A nivel nacional serán 
100 las oficinas que se cie-

. rren y afectarán a 400 traba-

Según informan los sindicatos, diez de estas sucursales se 
convertirán en ventanillas destacadas 

1- Madrigueras (Albacete) 
2.- VíllaiTubia de los Ojos (Ciudad Real) 
3.- Almag;ro (Ciudad Real) 
4.-Cifuentes (Guadalajara) 
5.- Santa Cruz de la Zanca (Toledo) 
6.- Mocejón (Toledo) 
7.- Santa Cruz de Retamar (Toledo) 
8.- Bargas (Toledo) 
9.- Yunquera de Henares (Guadalajara) 

Fuente: Sección sindical de UGT en Banesto 

OFlClXASOL'KSEí 

1- Buenache de Alarcón (Cuenca) 
2.- La Alberca del Záncara (Cuenca) 
3.- Casas de Benitez (Cuenca) 

_ j . - lAJHínojosii (C»^c^., 
5.- Olivares del jfúcax. (Cuenca) 
6.- Villaconejos de Txabl^e (Cuen 
7.- Villar de Cxñas (Cuenca) 
8,-Villalba d«l Rey (Cuenca) 
9.- Víanos (Albacete) 
10.-Pulgar (Toledo) 

Fuente: sección sindical de UGT en Banesto 

jadores y en la región serán 
60 los trabajadores afecta­
dos. En este sentido, los sin­
dicatos insistían en la incerti-
dumbre en que se encuen­
tran estos trabajadores, ya 
que no se les ha garantizado 
que se les vaya a reubicar en 
la oficina que esté más próxi­
ma a su domicilio y en caso 

de que asf sea puede suceder 
que la oficina más cercana 
esté a más de 90 kilómetros. 
Los sindicatos solicitan al 
Banco Santander Central 
Hispano (BSCH) que aclare 
cual va a ser el futuro de es­
ta situación. El responsable 
de la sección sindical de CC 
OO, Alberto Godino, por su 

parte denunciaba los agra­
vios comparativos que sufrí­
an los trabajadores de Banes­
to respecto a los del Banco 
Central Hispano y el Santan­
der tanto en cuestión de re-
tribucción como de vacacio­
nes. Godino destacó que 
Castilla-La Mancha junto 
con Cataluña son las regines 
más afectadas por esta res­
tructuración de la red de Ba­
nesto, y dejó caer que "debe 
obedecer a algunas hipotéti­
cas compras del negocio de 
Banesto". 

Sánchez Grande explicó 
que en virtud de un acuerdo 
de intercambio de negocio 
entre Banesto y el Banco 

t-.Central Hisp^QQ, este último 
fer rará tambifllonce sucur­

sales en favor del primero 
mientras que Banesto cierra 
ocho en favor del segundo 
(las ocho primeras recogidas 
en el primer cuadro). Así, se­
gún estas fuentes, BCH ce­
rrará oficinas en Argamasilla 
de Alba; Miguelturra y una 
urbana de Ciudad Real, en 
esta provincia; también ce­
rrará en Las Pedroñeras, en 
Cuenca; y en Toledo: en Val-
mojado, Santa Olalla, La 
Puebla de Almoradiel; Or-
gaz, EscaloniUa, Lagartera y 
La Mata. 

Convenio entre 
PEDA y CCM para 

ayudar a las pymes 
Realizarán una oferta global de 

actuaciones para empresas 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

Los presidentes de la Caja 
de ahorros de Castilla-La 
Mancha (CCM), Juan Pedro 
Hernández Moltó, y de la 
Federación de empresarios 
de Albacete (FEDA), Arte-
mio Pérez, firmaron el pasa­
do 26 de julio un convenio 
de colaboración por el que 
se da respuesta a las necesi­
dades y demandas de las 
pymes. El 

También 
colaborarán en 
áreas comfi tiLk 

asesoramiento en 
temas 

empresariales 

convenio fi­
ja las condi­
ciones de 
c o l a b o r a ­
ción entreja 
Caja HAe 
Ahorros y 
FEDA para 
la realiza­
ción de una 
oferta glo­
bal de actuaciones dirigi­
das a empresas asociadas a 
la Confederación de Empre­
sarios como apoyo y mejora 
de su gestión en sus distin­
tas actividades industriales, 
agroalimentarias o servi­
cios. Se establece un marco 
de colaboración entre las 
secciones de ambas entida­
des dedicadas a informa­

ción y asesoramiento en te­
mas empresariales, y la 
CCM pone a disposición de 
las empresas un departa­
mento específico, que en co­
ordinación con los departa­
mentos técnicos de la Con­
federación empresarial, 
atenderá las consultas de 
las empresas relacionadas 
con ayudas y programas de 
incentivos a las empresas 
establecidas por las admi­

nistraciones pú­
blicas o la Unión 
Europea. En el 
área de forma­
ción colaborarán 
e intercambiarán 

¡^j^eriencias para 
la formación del 
personal que 
atiende las con­
sultas de las em­
presas por parte 

de ambas entidades, inter­
cambiando publicaciones y 
estudios y desarrollando ac­
ciones conjuntas que favo-
recezcan el acceso a la infor­
mación. En cooperación 
transnacional la CCM pon­
drá en conocimiento de la 
FEDA las ofertas y deman­
das que se reciban de em­
presas extranjeras. 

La Rural de Tokdo y Fedeto suscriben 
un convenio por 2.000 miUones 

BELÉN DÍAZ 

Toledo 

El presidente de Caja Rural 
de Toledo, Andrés Gómez 
Mora y el presidente de la 
Federación Empresarial To­
ledana, Ángel Nicolás Gar­
cía han firmado la renova­
ción de un convenio finan­
ciero que ambas institucio­
nes ponen a disposición de 
las empresas y socios _de.-
pendientes de la organiza­
ción empresarial por un 

Se podrán beneficiar de estas Uneas crediticias los más de 
18,000 empresarios que están asociados a la Federación 

importe de 2.(XX) millones 
de pesetas. 

Este importe se destina­
rá al desarrollo, a la am­
pliación y a la creación de 
empresas en la provincia 
de Toledo.Tendrán la posi­
bilidad de acceder a estas 
líneas de financiación 
aquellos socios de Fedeto 
que realicen inversiones 
que cubran las necesidades 

propias de su actividad 
empresarial. Tal y como se­
ñalaba Ángel Nicolás, "más 
de 18.000 empresarios aso­
ciados a la Federación se 
acogerán a este convenio 
que el pasado año alcanzó 
un volumen de operacio­
nes de 2.000 millones de 
pesetas y este año se pre­
tende superar los 3.000 mi­
llones". 

El acuerdo establece, en­
tre otros, la posibilidad de 
solicitar financiación en 
condiciones preferentes pa­
ra inversiones en activos fi­
jos con garantía personal o 
hipotecaria; leasing mobi­
liario; compra, construc­
ción o reforma de vivien­
das o locales de negocio; fi­
nanciación de circulante y 
descuento comercial. En la imagen un momento de la firma del convenio. 
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Las reclamaciones ante el Banco de 

España disminuyen un 12,8% 
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ANA I. MOHEIBA 

C-LM 

Las reclamaciones ante el 
Banco de España de clien­
tes de entidades bancarias 
que operan en Castilla-La 
Mancha disminuyeron un 
12,8% el año pasado. Se­
gún se recoge en la Memo­
ria del Servicio de Recla­
maciones del Banco de Es­
paña referido al 99, la re­
gión castellano-manchega 
fue el lugar de origen de 
109 reclamaciones, lo que 
supone un descenso de 16 
respecto al año anterior. 

A nivel nacional tam­
bién se observa esta ten­
dencia de descenso y, ade­
más, en el mismo sentido, 
ya que también se ha ob­
servado una bajada del 
12%, al pasar de 2.834 re-
clamacioens a 2.498. 

Atendiendo al lugar de 
presentación, Castilla-La 
Mancha fue utilizada para 
presentar 42 reclamado-

Durante el año pasado la región fue el origen de 109 
denuncias, el 4,4% de todas las presentadas a nivel nacional 
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nes, lo que nos permite 
concluir en que la mayoría 
de las reclamaciones refe­
ridas a la Comunidad se 
presentaron fuera de la 
misma. 

En relación con otras 
comunidades autónomas, 
las reclamaciones cuyo lu­
gar de origen han sido al­
guna entidad de la región 
suponen el 4,4% del total. 
En cifras absolutas, Casti­
lla-La Mancha es la sépti­
ma comunidad que más 
reclamaciones ha presenta­
do. 

No obstante, si tenemos 
en cuenta los créditos y los 
depósitos por comunidad, 
la región es la tercera con 
mayor número de recla­
maciones a casi 8 reclama­
ciones por cada 1.000 mi­
llones de euros. 

Pablo Rojo, 
nuevo 

director de 
Caja 

Guadalajara ^ 
JUAN M . MIRANDA 

Guadalajara 

La reunión del último Con­
sejo de Administración de 
Caja Guadalajara aprobó el-
relevo en la Dirección Gene­
ral de la entidad de Félix Pé­
rez, que tras siete años en el 
puesto ha sido sustituido 
por Pablo Rojo, que accede 
"en funciones" a este cargo. 

Según el presidente delá 
entidad, Jesús Ortega, él 
nuevo nombramiento obe-
dece a los planes estratégi­
cos y de expansión que se ha 
fijado la entidad hacia el Co­
rredor del Henares. 

Pero para el senador so­
cialista por Guadalajara, 
Juan Pablo Herranz, el cese 
de Félix Pérez responde a un 
"antojo"del presidente de la 
entidad para "manejar a su 
antojo" el fondo social de la 
misma que asciende a 200 
millones. 

d¿i¿ií. 

mnq .-¡.'.onüT. Mirador de la 
mncwMBo Lks CIMES 

El déficit del Estado baja un 76% en junio y se 
sita en el 0,1 por ciento del PIB. El déficit se 
ha situado í. finales de junio en 128.900 millo­
nes de pesetas, lo que equivale a un 0,1 por 
ciento del PIB con una mejora de 0,5 puntos 
respecto a junio de 1999. Este dato supone 
una reducción del 76,5 por ciento respecto al 
mismo mes del año anterior, según los datos 
presentados por la Secretaria de Estado de 
presupuestos, Elvira Rodríguez. El déficit de 
caja, que mide los pagos e ingresos cuando se 
producen y no cuando se comprometen, 
como hace la contabilidad nacional, al­
canzó los 988.700 millones de pesetas en 
el primer semestre del año, lo que supo­
ne una reducción del 1,7 por ciento res­
pecto al año anterior. Este resultado es 
consecuencia de un mayor ritmo de cre-
cirniento de los pagos respecto a los in-
afésos. En el mes de junio, la recáuda-
^ ^ d e l Estado ha aumentado un 4,4 
¡̂tjf ciento respecto a junio de 1999. En 

este capítulo de ingresos destaca el au-
rnento de la recaudación por IVA, que a 

finales de junio supone un 32 por ciento del 
total de ingresos recaudados, superior en un 
16,8 por ciento a la cantidad ingresada por 
IVA el año anterior. Por su parte, los ingresos 
recaudados por IRPF han aumentado un- 3,7 
por ciento respecto al mismo período del año 
anterior. Elvira Rodríguez afirmó que "si se 
mantiene el mismo nivel de gastos y los in­
gresos se comportan de forma similar al pri­
mer semestre se conseguirá el objetivo de dé­
ficit público situado en el 0,4 por ciento del 

IB - IBEK (16.U9, 'li.U:. V).m. iiJiS) 
DRECTRE 

BAJISTA 

PIB a final de año, ya que seguimos estando 
en la senda adecuada para lograrlo". 

Aguas de Barcelona y FCC crean el primer 
portal medioambientalAgbar y FCC inverti­
rán en torno a 2.500 millones de pesetas en la 
creación del primer portal de internet dedica­
do exclusivamente a temas medioambienta­
les. Servirá como plataforma de comercio pa­
ra todas las entidades del sector al tiempo que 
permitir- el intercambio de información y ser­
vicios desde particulares a proveedores pa­

sando por las administración pública El 
desarrollo del portal estará al cargo de 
Netjuice Network y'AGM y estará desti­
nado tanto al mercado español como a 

Iberoamérica. Tecnocom presenta una me-
• . * , - , •- ' ^x . 

jora de resultados del 212 por cientoLa an­
tigua Corporación IB-MEI, que acaba de 
colocar su oferta pública, ha presentado 
resultados del primer trimestre de 2.000. 
El resultado antes de impuestos fue de 
1.954 millones de pesetas, un 212 por cien­
to superior a los 627 millones obtenidos 

y-EJS?! en el mismo periodo de 1.999. 

Qtieeía claro que no basta una técnica de análisis 
adecuada, es preciso mantener una seriede criterios 
de inversión para que cristairce en nutótrCS bolsillos. 
EL GRÁFICO: El Gráfico en el análisis bursátil: Con 
el gráfico intentaremos establecer la evolución futu­

ra del precio de las acciones utilizando como re­
ferencia sus datos históricos. Es la herramienta 
com'n a las tres técnicas. El inversor lo utiliza como 
una radiografía de la acción (aunque puede aplicar­
se a cualquier tipo de producto financiero), se lúnita 
a reflqar su compraventa. Cuando queremos com­
prar una casa o un vehículo no analizamos gráficos 

pues la característica que marca la diferencia es que 
las acciones cotiza. Mediante la Ley de la Oferta y la 
Demanda, periódicamente se fija el precio de las ac­
ciones. Con el transcurso del tiempo se irá forman­
do la curva de cotizaciones. Lógicamente, la buena o 
mala marcha de la empresa no es independiente de 
su cotizaciOn en bolsa, pero tampoco es equivalen-

José Manuel Plaza 
Analista independiente 

La división de Intemet del Grupo 

BANKINTER podría generar 

unos benefidos de 200 millones 

de eunos en dos año y medio. Es-

ta notitía se daría para animar sú 

cotizadóh después dé ÍA presenta­

ción de sus malos resultados. 

Con la OPV de LOCISTA, se 

ha inyectado ma¿ papel al. Merca­

do con lo que podría tener posibi­

lidades de entrar en el IBEX este 

anorta salida de ViUalonga de TE­

LEFÓNICA puede hacer que sea 

roto el acuerdo TERRA-LYCOS, lo 

que afectaría al alza el valor de la 

acdón de TERRA. BANKINTER 

se esta perfilando como un posible 

candidato para una alianza con un 

banco alemán, que podría ser el D. 

Bank o el Commerzbank. Vuelven 

de nuevo los rumores de OPA so­

bre PICKING PACK URBAS por 

la difi'dl situadón en que se en­

cuentra, no sorprendería a nadie 

que anunde una suspensión de 

pagos en el corto plazo. Rumores 

sobre una fusión DRAGADOS-

FERROVL^LOBRASCON, 
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ALBACETE 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

OBRAS ROYMA S.L. 
Domicilio: Pinzón, 6 

(Hellín) 
Capital Social: 500.000 pts. 

Objeto Social: Construcción, pro­
moción y venta de toda clase de 
edificaciones, viviendas y loca­
les, sean de protección oficial o 
de régimen libre, compraventa 
de terrenos urbanos y rústicos, la 
construcción, conservación y re­
paración de edificios, carreteras, 
puentes, embalses, presas y tú­
neles, tanto particulares. 

ALMACÉN DE MATERIALES 
PARA LA CONSTRUCCIÓN 

SAN PEDRO S.L. 
Domicilio: Del Río, 10 

(San Pedro) 
Capital Social: 3.606,00 euros 

Objeto Sociah La venta al por 
menor y al por mayor de todo 
tipo de materiales para la cons­
trucción y decoración de edifi­
cios, artículos sanitarios, de fon­
tanería y ferretería, así como la 
construcción completa y refor­
ma de edificaciones incluyendo 
la realización de estructuras. 

COMERCIO 

BERMOBILI-2000 S.L 
Domicilio: Ibañez Ibero, 3 bajo 

(Albacete) 
Capital social: 3.006,00 euros 

Objeto social: La compraventa 
de todo tipo de muebles para el 
hogar, así como todo lo relacio­
nado directa o indirectamente 
con el objeto social. 

FORRAJES HIGUERUELA S.L. 
Domicilio: Constitución, 22 

(Higueruela) 
Capital Social: 30.050,00 euros 

Objeto Social: Compraventa y 
comercialización de forrajes y 
prestación de toda clase de servi­
cios relacionados con la agricul­
tura, y la compraventa y comer­
cialización de materiales para la 
construcción, así como la adqui­
sición, enajenación, explotación 
y arrendamiento de toda clase 
de bienes inmuebles y rústicos. 

CALZADO 

CALZADOS LANDOLFY S.L. 
Domicilio: Máximo Parra, 4 

(Almansa) 
Capital social: 6.000,00 euros 

Objeto social: El comercio de to­
do tipo de calzado. 

HOSTELERÍA 

SANDRA HOSTELERÍA S.L. 

Domicilio: Mayor, 42 2° A 
(Albacete) 

Capital social: 6.200,00 euros 
Objeto social: La explotación 
de toda clase de negocios de 
hostelería, entendiendo como 
tales, los hoteles, los hostales, 
los restaurantes, las cafeterías, 
bares, discotecas, campamen­
tos, apar tamentos turísticos, 
comedores colectivos y cate-
ring, así como a la comerciali­
zación de alimentos cocinados 

C.TORITOS S.L. 
Domicilio: Polígono Industrial 

de Campollano 
(Albacete) 

Capital social: 3.005,00 euros 
Objeto social: La explotación 
de toda clase de actividad hos­
telera, tal como restaurantes, 
bares , cafetería, fonda o pen­
sión. La adquisición, la enaje­
nación, la explotación y arren­
damientos, salvo el financiero, 
de fincas, tanto rústicas como 
urbanas. La construcción, la 
promoción y la venta de vi­
viendas y de locales comercia­
les. 

RICARDO Y MARÍA DEL 
MAR S.L. 

Domicilio: C / Tejares, 69 
(Albacete) 

Capital social: 3-100,00 euros 
Objeto social: La administra­
ción y explotación de toda cla­
se de negocios de hostelería. 

TRANSPORTE 

TRANSPORTES ADEJUAN S.L 
Domicilio: C / Caba, 7 

(Albacete) 
Capital Social: 6.010,00 euros 

Objeto Social: Transporte na­
cional e internacional de mer­
cancías por carretera y contra­
tación de trar\sportes como 
agencia de cargas completas. 

SERVICIOS 

TOTIRABE S.L. 
Domicilio: Pablo Medina, 24 

(Albacete) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: La prestación de 
servicios de restauración en lo­
cales especialmente destinados 
a ello, la compraventa, la dis­
tribución, la importación y la 
exportación, para sí o por 
cuenta ajena, de toda clase de 
productos relacionados con la 
alimentación, incluso bebidas. 

ñ CIUDAD REAL 
(No se han registrado cambios en 
los últimos Boletines Oficiles 
delRegistro Mercanfil revisados) 

CONSTITUCIONES 

COMERCIO 

DISTRIBUCIONES 
CAMINERO LÓPEZ SL. 

Domicilio: Calvo Sotelo, 4 
(Pozuelo de Calatrava) 

Capital Social: 4.810,00 euros 
Objeto Social: La compra y 
venta al por mayor y al detalle 
de todo tipo de comestibles y 
bebidas, así como su represen­
tación, distribución y trans­
porte. La industria hostelera, 
explotación de bares y cafete-

INMOBILIARIA 

ENCOFRADOS Y FORJADOS 
CIUDAD REAL SLL. 

Domicilio: Estación, 66 
(Daimiel) 

Capital Social: 3.600,00 euros 
Objeto Social: La comerciali­
zación de todo tipo de inmue­
bles, la promoción de edificacio­
nes, directamente o como me­
diadora en comunidades de 
propietarios, cooperativas u 
otras formas; la construcción de 
todo tipo de inmuebles, directa­
mente o contratando con terce­
ros, la realización de reformas, 
reparaciones y rehabilitaciones. 

EMPARRADOS Y SERVICIOS ^ 
TOMELLOSO SL. 

Domicilio: Avenida del Príncipe 
Alfonso, s/n. 
(Tomelloso) 

Capital social: 600.000 ptas. 
Objeto social: La gestión y ex­
plotación, adquisición, arren­
damiento, remodelación, ad­
ministración y enajenación de 
fincas rústicas. La compraven­
ta, distribución y sembrado de 
vides, semillas, plantas de in­
vernadero y floristería. La 
plantación y replantación de 
emparrados para viñedos. 

CONSTRUCCIÓN 

CONSTRUCCIONES DIGAMI SL. 
Domicilio: Isabel La Católica, 21 

(Porzuna) 
Capital Social: 3.006,00 euros 

Objeto Social: La construcción 
de todo tipo de edificios, in­
cluidas las viviendas de pro­
tección oficial; la contratación 
de toda clase de obras, públi­
cas o privadas, y ejecución de 
las mismas.También la realiza­
ción de toda clase de reformas 
de edificaciones.. 

PROINPU 2000 
PUERTOLLANO SL. 

Domicilio: Avenida 1° de Mayo, 
número 53, bajo 

(Puertollano) 
Capital Social: 3.100,00 euros. 

Objeto Social: La promoción, 
construcción, compra y venta de 

toda clase de edificios, tanto des­
tinados a viviendas, locales co­
merciales, garajes, naves indus­
triales, como oficinas. 

PALOMO GÓMEZ E HIJOS SL. 
Domicilio: Paseo de San 

Gregorio, 50 - 3° 
(Puertollano) • 

Capital social: 3.023,00 euros 
Objeto social: La construcción 
en general y compra y venta de 
clase de inmuebles. 

ELECTRÓNICA 

INELEC INSTALACIONES 
Domicilio: Polígono Industrial, 

c / Bodegueros, nave 78 
(Daimiel) 

Capital Social: 3.010,00 euros 
Objeto Social: Ejecución de todo 
tipo de instalaciones eléctricas 
de alta, media y baja tensión. 
Ejecución de instalaciones de ca­
lefacción, aire acondicionado, 
contra incendios, de seguridad, 
alarmas," telefonía y telecomuni­
caciones. Compraventa y comer­
cialización de toto tipo de pro­
ductos. 

TRANSPORTE 

HERMANOS MILLÁN DE 
TOMELLOSO SL. 

Domicilio: C/ San Antonio, 9 
••' • i.r <i, (Tomelloso) 

Capital Social: 3.500.000'ptias. 
Objeto Social: El transporte co­
mercial por carretera, tanto na­
cional como internacional de 
personas o cosas, a través de au­
tomóviles, camiones y cuales­
quiera otros vehículos ligeros o 
pesados. También la gestión y 
administración del negocio de 
transporte por carretera o transi­
tarlos, por medio de agencia. 

HOSTELERÍA 

COMERCIAL ALFONSINO Y 
CANTERO SL. 

Domicilio: Autovía de Andalucía, 
kilómetro 171 
(Manzanares) 

Capital Social: 590.000 ptas. 
Objeto Social: La explotación de 
todo tip de negocios o estableci­
mientos del ramo de hostelería, 
así como la adquisición de mate­
rias primas relacionadas con su 
actividad. La adquisición, explo­
tación y enajenación de fincas. 
Taller mecánico de toda clase de 
vehículos, así como los recam­
bios de tales vehículos. 

MESÓN EL SASTRE SL. 
Domicilio: Paseo de los 

Mártires, 34 
(Socuéllamos) 

Capital Social: 790.000 ptas. 
Objeto Social: La instalación y 
explotación de establecimientos 
de hostelería en general y en es­
pecial, restauranes, cafeterías. 

bares, discobares, hoteles y salo­
nes de bodas. La confección tex­
til y calzado, así como su comer­
cialización. También la comer­
cialización de artículos comesti­
bles en general. 

SI CUENCA 
CONSTITUCIONES 

COMERCIO 

COMPRAVENTA DE MADE­
RAS Y DERIVAEXDS S.L. 

Domicilio: Plaza del Sándalo, 9 
(Cuenca) 

Capital Social: 3.100,00 euros 
Objeto Social: La compraventa 
al por mayor de maderas y de­
rivados de todas clases. 

HERRAJES ELECTRICIDAD 
FONTANERÍA INDUSTRIAL 

S.L. 
Domicilio: C / Albacete, 1 

(Cuenca) 
Capital Social: 3.010,00 euros 

Objeto Social: El comercio al por 
mayor y al por menor de todo ti­
po de materiales, herramientas y 
conjuntos incorporables necesa­
rios para realizar las actividades 
de construcción, instalaciones de 
fontanería e instalaciones eléctri­
cas, tántDiprofesiohales''oom© de 
particulares, elaboración, publi­
cación y edición. 

SUPPLIES BIRTH S.L 
Domicilio: Crta. Madrid-Alican­

te Kpi. 173 
(El Provencio) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: El comercio al 
por mayor, menor, importa­
ción, exportación, fabricación 
de todo tipo de artículos de re­
galo, art ículos electrónicos, 
cintas de video y audio, calza­
do, prendas de vestir, pieles, 
artículos de cuero, artículos de 
viaje, peletería, marroquinería, 
porcelana, cerámica y cual­
quier producto. 

ALIMENTACIÓN BE-
LINCHÓN E HIJOS, S.L 

Domicilio: Fermín Caballero, 
14 4° B 

(Cuenca) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: Comercio al por 
mayor de toda clase de pro­
ductos alimenticios y bebidas. 

SANITARIO 

FARMALBERCA S.L. 
Domicilio: Desengaño, 2 
(La Alberca de Záncara) 

Capital social: 3.005,00 euros 
Objeto social: Comercio al por 
menor de productos sanitarios 
permitidos, materiales de cu-
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ra, productos sanitarios para 
incontinencias, productos sa­
nitarios de óptica, artículos hi­
giénicos de goma o plástico, 
aparatos de ortopedia con fi­
nes curativos, material deosto-
mia, pequeño instrumental 
médico quirúrgico, cosméti­
cos. 

GERIATRÍA 

PROMOCIONES GERIÁTRl-
CASJUANPILS.L. 

Domicilio: Lorenzo goñi, s /n 
(Cuenca) 

Capital social: 78.408.00 pts. 
Objeto social:El desarrollo de to­
do tipo de actividades relaciona­
das con residencias geriátricas, 
restaurantes, cafeterías, así como 
la realización de servicios de am­
bulancias, funerarios, médicos 
preventivos, asistenciales, reha-
bilitadores y sociles. 

MUEBLES 

INEXMANCHA MOBILIARIO 
S.L.L 

Domicilio: Crta. del Alcázar, 15 
(Mota del Cuervo) 

Capital social: 6.600.000 pts 
Objeto social: Fabricación, ex­
portación, importación, venta y 
distribución de muebles para el 
hogar, decoración y oficina. Ven-

. ta, distribución,ejinstfllación de 
9b <aqM¿pt»slndoi?siégiq-id!2ni} Venta, 

distribución, reparación y man­
tenimiento de toda clase de elec­
trodomésticos. 

HOSTELERÍA 

INVITA A ESPAÑA A TU MESA 
S.L. 

Domicilio: C/Alfonso VIII, 1 
(Cuenca) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: Cualquier activi­
dad relacionada con la hostele­
ría, importación y exportación 
de productos alimenticios. La 
publicidad en general. 

ñ GUADALAJARA 
(No se han registrado cambios 
en los últimos Boletines Oficiales 
del Registro Mercantil revisados) 

CONSTITUCIONES 

CONSTRUCCIÓN 

SEDA DE REFOR S.L. 
Domicilio: Extraprado, s/n 

(Peñalver) 
Capital Social: 3.035,00 euros 

Objeto social: Construcción, la 
edificación, la rehabilitación, la 
promoción, la explotación y el 
arriendo de toda índole de cons­
trucciones y de obras, cualquiera 
que sea su naturaleza y su desti­
no. 

PROMOCIONES RUISEÑOR 
DOS S.L. 

Domicilio: Román Atienza, 12 
(Guadalajara) 

Capital Social: 9.000,00 euros. 
Objeto social: Promoción y 
construcción de todo tipo de 
obras, ya sean públicas o pri­
vadas , realizadas por cuenta 
propia o ajena. Construcción 
y promoción de edificios des­
t inados a viviendas, locales 
comerciales o indus t r ia les . 
También la compra y venta de 
bienes inmuebles rústicos y 
urbanos. 

LUCAS Y RÍO, S.L.L 
Domicilio: Avenida de 

Madrid, 40 1" B 
(Brihuega) 

Capital social: 2.850.000 ptas. 
Objeto social: Construcción, 
promoción y reforma de vi­
viendas y trabajos de albañile-
ría en general 

TRANSPORTE 

VERASGAR S.L. 
Domicilio: Urbanización El Coto. 

Avda. Reina Sofía, 190, B. 
(El Casar de Talamanca) 

Capital social: 3.010,00 euros. 
Objeto social: Transporte de per­
sonas en ambulancias y en cua­
lesquiera otros medios de loco-
mociórv.uPü;astaciÓ5i de servicios 

•-•dte'rrfi<]:<íeza'~d'e'tO(3'ó tipo'de in­
muebles, recintos, instalaciones, 
públicas o privadas. Manteni­
miento integral de piscinas, jar­
dines y todo tipo de instalacio­
nes de edificaciones. 

COMERCIO 

GRUPO DE IDEAS TÉCNICAS 
DE ILUMINACIÓN S.L. 

Domicilio: Goya, 26 
(Azuqueca de Henares) 

Capital social: 3.060,00 euros 
Objeto social: Comercio al por 
mayor de aparatos de ilumina­
ción. Comercio al por mayor de 
accesorios y complementos para 
la iluminación y la decoración. 
Reparación, montaje, adaptación 
y mantenimiento de aparatos de 
iluminación. 

JUMERCAL, S.L 
Domicilio: Santa María Micaela, 46 

(Guadalajara) 
Capital social: 42.511.623 ptas. 

Objeto social: La compra y venta 
de edificaciones, totales o parcia­
les, en nombre y por cuenta pro­
pia, construidas directamente o 
por medio de terceros. 

ESTRUCTURAS GESCOM S.L. 
Domicilio: Polígono del 

Balconcillo 
(Guadalajara) 

Capital social: 12.020,00 euros 
Objeto social: Compra, venta, 
permuta y alquiler de cualquier 

tipo de terrenos, locales. Realiza­
ción de construcciones, de pro­
mociones y de estudios de inge­
niería civil, de edificación y obra 
civil. Ejecución, montaje e insta­
laciones de todo tipo de estruc­
turas y toda clase de materiales. 

EXCANIVEL S.L. 
Domicilio: Sigüenza, 5 4°C 

(Guadalajara) 
Capital social: 500.156 ptas. 

Objeto social: La compra, venta, 
permuta o aportación de parce­
las, terrenos o solares. La cons­
trucción y venta de viviendas o 
locales de cualquier tipo, reali­
zando las oportunas actividades, 
materiales y administrativas de 
parcelación, reparcelación y ur­
banización hasta obtener las co­
rrespondientes licencias o certifi-

ESPECIALIDADES CASA 
CARLOS S.LL 

Domicilio: Barrionuevo, 9 
(Guadalajara) 

Capital social: 5.100.000 ptas. 
Objeto social: Comercialización al 
por mayor y al por menor de pro­
ductos alimenticios y bebidas. En­
vasado y comercialización al por 
mayor y al por menor de produc­
tos alimenticios. Elaboración de 
productos alimenticios. Distribu­
ción de productos alimenticios y 

BAVIERA, GESTIÓN Y PRO­
YECTOS S.L. 

Domicilio: Pareja Serrada, 2 B 
(Guadalajara) 

Capital social: 3.010,00 euros 
Objeto social: Adquisición, la ena­
jenación y el arrendamiento por 
cualquier título de toda clase de 
bienes muebles e inmuebles. Co­
mercio al por menor de prendas 
para el vestido, de calzado, de ar­
tículos de piel. Comercialización 
de muebles y de toda clase. 

HOSTELERÍA 

ALTOMIRA LA MANCHA S.L. 
Domicilio: Ferial, 80 

(Guadalajara) 
Capital social: 1.331.088 ptas. 

Objeto social: La explotación de los 
negocios dedicados a la hostelería 
en general y, especialmente, los ba­
res, los restaurantes y discotecas. 
La explotación de instalaciones de­
portivas o de ocio. 

s TOLEDO 
(No se han registrado cambios 
en los últimos Boletines Oficiales 
del Registro Mercantil revisados) 

CONSTITUCIONES 

SERVICIOS 

SERVICIO PROFESIONALES 

INTEGRADOS D.V.A S.L. 
Domicilio: C / Abarca, 27 

(Cebolla) 
Capital social: 4.000,00 euros 

Objeto social: La prestación de to­
da clase de servicios a empresas y 
organismos de contabilidad, tene­
duría de libros, censura de cuen­
tas, auditoría, materia fiscal, eco­
nómica y financiera y otros servi­
cios independientes relacionados 
con la asesoría fiscal, económica y 
financiera. 

JIDECAM S.L. 
Domicilio: C / Don Diego de 

Mora, número 9 
(Mora) 

Capital social: 3.100,00 euros 
Objeto social: Servicios de hospe­
daje y alimentación de animales. 
Preparación y adiestramiento de 
animales. Cursos de equitación e 
inicio al ejercicio ecuestre. Prepara­
ción de jinetes para competiciones. 
Cursos de adapatación e integra­
ción para discapacitados. Comer­
cio de artículos ecuestres. Activida­
des de hostelería. 

COMERCIAL 

CASTISAGRA S.L. 
Domicilio: Carretera de Cobeja, 

kilómetro 2,700 
(Pantoja 

Capital social: 20.000.000 ptas. 
•'̂ Objét'ói'isoGÍal-: OomprtHfcítí ve­

hículos terrestres, recambios y 
herramientas para los citados 
vehículos. Taller de repara­
ción de vehículos, automóvi­
les e industriales. 

DECORACIONES ALCÁZAR 
RODRÍGUEZ S.L. 

Domicilio: C/ Del Álamo, 27 
(Villatobas) 

Capital social: 3.053,00 euros 
Objeto social: Restauración y de­
coración de bienes muebles e in­
muebles, su estudio y asesora-
miento. Comercio de productos 
químicos y de pintura. Comercio 
de productos de librería y prensa 
diaria. Importación y exporta­
ción de productos químicos, de 
decoración y pinturas. 

INVERSIONES, PROYECTOS Y 
DISTRIBUCIONES LARABEL 

Domicilio: C/ Los Olivos, 42 
(lUescas) 

Capital social: 13.000,00 euros 
Objeto social: Comercio de mobiliario 
de cocina y decoración, somieres y 
colchones; lámparas, cuadros, pintu­
ras sin firma y objetos de decoración, 
menaje y ropa para el hogar Comer­
cio de material y aparatos eléctricos y 
electrodomésticos. Construcción y ex­
plotación de inmuebles. 

DECRON SPORT SLL 
Domicilio: C / Orgaz, 6 

(Sonseca) 
Capital social: 3.620,00 euros 

Objeto social: Comercio al por me­
nor de juguetes, de artículos de de­
porte, de prendas deportivas de 
vestido, de calzado, tocado, armas, 
castuchería y artículos de pirotec-

JAGENACOM S.L. a « 
Domicilio: Ronda de 

Buenavista, 15 1° 
(Toledo) 

Capital social: 3.600,00 euros 
Objeto social: Compra y venta 
de material y accesorios de te­
lefonía móvil. Distribución de 
servicios digitales y analógi­
cos. 

CONSTRUCCIÓN 

CONSTRUCCIONES AGUDO 
DEL VALS SLL. 

Domicilio: C / Ronda Alameda, 
194 (Santo Domingo Caudilla) 

Capital social: 510.000 ptas. '"*'" 

Objeto social: Promoción , 
construcción y venta de vi­
viendas y locales comerciales 
e industriales. Construcción, 
venta , acondic ionamiento y 
reparac ión de inmuebles . 
Construcción de obra civil, 
bien por promoción directa 
como por contratación o ad­
judicación. 

CONSTRUCCIONES MEN­
TÍAS DE. LOS-SA.NT0S S.L 

•^E)&nimíi&. 'gt/'TálcWl-á'-tíé La 
Reina, 8 (Mejorada) 

Capital social: 3.006,00 euros 
Objeto social: La adquisición, 
compraventa, permuta, tenencia, 
disfrute, promoción, construc­
ción, urbanización, parcelación, 
arrendamiento, explotación o ce­
sión, por cualquier título de bie­
nes inmuebles y de cualquier 
otro tipo. 

CONSTRUCCIONES Y REFOR­
MAS MARTÍNEZ S.L 

Domicilio: C / Barrio Nuevo, 21 
(Oca ña) 

Capital social: 500.000 pts. 
Objeto social: La ejecución de to­
da clase de obras relacionadas 
con la construcción, por cuenta 
propia o ajena 

SOLADOS Y ALICATADOS 
CARRERAS SLL. 

Domicilio: C / Don Quijote, 13 
(Miguel Esteban) 

Capital social: 3.010,00 euros 
Objeto social: La construcción, 
rehabilitación y reparación de vi­
viendas y locales, solados y ali­
catados. 

HOSTELERÍA « 

LOS REMOLONES S.L 
Domicilio: C / Miguel Ángel, 13 

(Talavera de La Reina) 
Capital social: 500.000 pts. 

Objeto social: Cualquier activi­
dad relacionada con los restau­
rantes, cafés, pub. 
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A continuación, se resu­
men las novedades legis­
lativas y los decretos más 
importantes publicados 
en el Boletín Oficial del 
Estado con incidencia en 
el ámbito económico y 
empresarial. 

• MINISTERIO DE 

ECONOMÍA 

* Resolución de 9 de ju­
nio de 2000, de la Direc-

' ^ ción General de Política 
Comercial, por la que se 
dispone la publicación del 
Convenio de colaboración 
para el desarrollo del Plan 
Marco de Modernización 
del Comercio Interior, ce­
lebrado entre el Ministerio 
de Economía y Hacienda 
y la Consejería de Indus­
tria y Trabajo de la Junta 
de Comunidades de Cas­
tilla-La Mancha. 
BOE 19 de julio de 2000. 

• MINISTERIO TRABAJO Y 

ASUNTOS SOCIALES 

* Real Decreto 1278/2000, 
de 30 de junio, por el que 
se adaptan determinadas 
disposiciones de Seguri­
dad Social para su aplica­
ción a las sociedades coo­
perativas. 
BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE LA 

PRESIDENCIA 

* Real Decreto 1369/2000, 
de 19 de julio, por el que 
se modifica el Real Decre-

^ - ' to 822 /1993, de 28 de ma­
yo, por el que se estable­
cen los principios de bue­
nas prácticas de laborato­
rio y su aplicación a estu-

- dios sobre sustancias y 
productos químicos. 
BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE 

EDUCACIÓN Y CULTURA 

*Resolución del Consejo 
Superior de Deportes por 
la que se convoca subas­
ta, procedimiento abier­
to, para la adjudicación de 
las obras de adaptación al 
terreno de la sala escolar 
tipo M-3c, en el colegio 
público "Gabriel Uriarte", 
de Seseña (Toledo). 
BOE 19 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE CIENCIA 

Y TECNOLOGÍA 

*Real Decreto 1332/2000, 
de 7 de julio, por el que se 
aprueban los Estatutos 
Generales de los Colegios 
Oficiales de Ingenieros In­
dustriales y de su Consejo 
General. 
BOE 22 de julio de 2000. 

* Resolución de 6 de julio 
de 2000, de la Secretaría 
de Estado de Política 
Científica y Tecnológica, 
por la que se efectúa la 
convocatoria del año 2000 
para la concesión de las 
ayudas del Programa Na­
cional de Espacio del Pro­
grama de Fomento de la 
Investigación Técnica 
(PROFIT), incluido en el 
Plan Nacional de Investi­
gación Científica, Desa­
rrollo e Innovación Tecno­
lógica 
BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE 

DEFENSA 

* Resolución de la Junta 
Técnico-Económica dele­
gada de la Junta Central 
de Compras de la Maes­
tranza Aérea de Albacete 
por la que se anuncia la 
atíudicacióní deic expe-n 
diente 2000/0016. 
BOE 21 de julio de 2000. 

^Resolución de la Junta 
Técnico-Económica Dele­
gada de la Junta Central 
de Compras de la Maes­
tranza Aérea de Albacete 
por la que se anuncia la 
adjudicación del expe­
diente 2000/0012. 
BOE 21 de julio de 2000. 

* Resolución de la Agru­
pación de Apoyo Logísti-
co 21 por la que se anun­
cia concurso para la ad­
quisición de diverso mate­
rial. Expedientes 1019/00, 
1023/00 1026/00,1027/00 
y 1034/00. 
BOE 19 de julio de 2000. 

''Resolución del Instituto 
para la Vivienda de las 
Fuerzas Armadas por la 
que se hace pública la ad­
judicación de la asistencia 
técnica comprendida en el 
expediente número 35 
2000 0087. 
BOE 21 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE 

FOMENTO 

* Resolución de Ferroca­
rriles de Vía Estrecha (FE-
VE) por la que se anuncia 
concurso público para la 
adjudicación de las obras 
de "suministro y montaje 

de un sistema de frenado 
automático por detección 
de descarrilamiento (pri­
mera fase)". 
BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE 

SANIDAD Y CONSUMO 

* Real Decreto 1373/2000, 
de 19 de julio, por el que 
se modifica el Real De­
creto 2107/1996, de 20 de 
septiembre, por el que se 
establecen las normas de 
identidad y pureza de los 
colorantes utilizados en 
los productos alimenti­
cios. 
BOE 20 de julio de 2000. 

• ADMINISTRACIONES 

LOCALES 

^Resolución del Ayunta­
miento de Toledo por la 
que se anuncia la correc­
ción de error material en 
anuncio convocatoria con­
curso contratación de asis­
tencia técnica para la re­
dacción técnica del Plan 
de Ordenación Municipal 
de Toledo. 
BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DEL 

INTERIOR 

i¿fJlesptucié" ^^ lfiiJ¿^^% 
ción feeneral de Tráfícd, 
de 3 de julio de 2000, por 
la que se hace pública la 
adjudicación del concurso 
abierto, convocado para la 
consultoría para la realiza­
ción de un estudio de la 
circulación de los accesos 
a Madrid. 
BOE 20 de julio de 2000. 

• UNIVERSIDADES 

* Resolución de la Uni­
versidad de Oviedo por 
la que se convoca concur­
so público, con procedi­
miento abierto y tramita­
ción ordinaria, para la 
contratación del suminis­
tro de ropa para las seccio­
nes deportivas del Área 
de Deportes de la Univer­
sidad de Oviedo en el año 
2000. 

BOE 20 de julio de 2000. 

• MINISTERIO DE 

HACIENDA 

* Resolución de 15 de ju­
nio de 2000, de la Direc­
ción General de la Agen­
cia Estatal de Administra­
ción Tributaria, por la que 
se publican las directrices 
generales del Plan Gene­
ral de Control Tributario 
2000, de conformidad con 
la Resolución de 27 de oc­
tubre de 1998, de la Presi­
dencia de la Agencia. 
BOE 21 de julio de 2000. 

Semanalmente, se edita un 
resumen con algunas de las 
principales normas y resO' 
luciones de la Administra' 
ción autonómica que han 
sido publicadas en el Dia* 
rio Oficial de la Junta de 
Castilla-La Mancha. 

• CONSEJERÍA DE 

AGRICULTURA Y MEDIO 

AMBIENTE 

* Medio Ambiente. Sub-
sanación de la omisión 
producida en la publica­
ción de la notificación de 
la Declaración de Impac­
to Ambiental de 13-10-
1999 publicada en el 
DOCM n° 68, de 29 de 
octubre de 1999, sobre el 
proyecto de explotación 
de cantera de arcillas de­
nominada Los Llanos y la 
instalación de dos fábri­
cas de productos cerámi­
cos en el término munici-

_gal de fJumancia de la Sa­
gra (Toledo). ~ 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

* Ganadería. Resolución 
de 06-07-2000, la Direc­
ción General de la Pro­
ducción Agraria, sobre 
agrupaciones de defensa 
sanitaria ganaderas. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

* Ayudas y Subvencio­
nes. Resolución de 13-07-
2000, de la Dirección Ge­
neral de Alimentación y 
Cooperativas, por la que 
se anuncia la publicidad 
de las subvenciones con­
cedidas en el sector de los 
forrajes desecados con 
cargo a los fondos comu­
nitarios europeos del Feo-
ga-Garantía. 

D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

* Resolución de 14-07-
2000, de la Consejería de 
Agricultura y Medio Am­
biente, por la que se 
anuncia la licitación por 
el sistema de subasta, 
procedimiento abierto, de 
las obras de ejecución del 
Laboratorio Ganadero 
Provincial en Talavera de 
la Reina (Toledo). 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

• CONSEJERÍA DE BIENESTAR 

SOCIAL 

*Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 11-07-2000, 
del Delegado Provincial 
de la Consejería de Bie­
nestar Social en Albacete, 
por la que se da publici­
dad de las ayudas concedi­
das con cargo a la Orden 
de 20-12-99, de convocato­
ria de subvenciones a enti­
dades locales y entidades 
privadas sin ánimo de lu­
cro para inversiones en 
materia de infraestruc­
turas de servicios sociales. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 11-07-2000, 
de la delegación Provin­
cial de Bienestar Social de 
Toledo, por la que se da 
publicidad a los proyectos 
de apoyo a empresas de 
inserción concedidos de la 
convocatoria pública que 
regula la Orden de la Con­
sejería de Bienestar Social 
de 20 de diciembre de 

1999, de convocatoria de 
ayudas para el desarrollo 
de proyectos del programa 
de inserción, durante el 
ejercicio del 2000 
j ^ . aC iM. ¡2'i 'jde ijuljob de 
2000 

• CONSEJERÍA DE 

EDUCACIÓN 

* Resolución de 12-07-
2000, de la Secretaría Ge­
neral Técnica, por la que 
se anuncia licitación por 
concurso, procedimiento 
abierto, para la Obra de 
construcción de gimnasio 
y urbanización en el l.E.S. 
Isabel de Perillán en Cam­
po de Criptana (Ciudad 
Real), declarado de urgen­
cia a efectos de tramita­
ción. 

D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

» Resolución de 12-07-
2000, de la Secretaría Ge­
neral Técnica, por la que 
se anuncia licitación por 
concurso público, procedi­
miento abierto de varios 
contratos de Consultoría y 
Asistencia. 

D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

*Resolución de 14-07-2000, 
de la Secretaría General 
Técnica, por la que se 
anuncia licitación por con­
curso, procedimiento 
abierto, para las Obras de 
terminación de la amplia­
ción del l.E.S. Miguel Her­
nández (urbanización, pis­

tas polideportivas y cone­
xión) en Ocaña (Toledo), 
declarado de urgencia. 

• CONSEJERÍA DE INDUSTRIA 

Y TRABAJO 

* Ayudas y Subvenciones. 
Orden de 10-07-2000, del 
Acuerdo Regional por el 
Empleo, por la que se regu­
lan ayudas para la forma­
ción en el ámbito de la in­
novación y el desarrollo. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

* Concursos. Orden de 10-
07-2000, de la Consejería 
de Industria y Trabajo, por 
la que se convoca el XIV 
Concurso Regional de Di­
seño Aplicado a la Artesa­
nía de la Región. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000 

* Ayudas y Subvenciones. 
Resolución de 27-06-2000, 
de la delegación de Indus­
tria y Trabajo de Toledo, 
por la que se da publicidad 
a la concesión de las sub- •,' 
venciones del Plan FIP, en , 
el mes de junio de 2000. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000 

/ Añiaiíi0jd« TÁrQli'^aOO/jdfíi-Jíi 
la Delegación Provincial •'•> 
de la Consejería de Indus­
tria y Trabajo en Ciudad 
Real, por la que se hace pú­
blica la apertura del plazo 
para la presentación de soli­
citudes en concurrencia con • 
la solicitud de aprobación 
del Plan Eólico Estratégico 
que se cita (n° de expedien­
te 13270100005). 
D.O.C.M. 11 de febrero de 
2000. 

• CONSEJERÍA DE ADMINIS­

TRACIONES PÚBLICAS 

*Expropiación Forzosa. 
Acuerdo de 18-07-2000, 
por el que se declara la ur­
gente ocupación de los bie­
nes y derechos afectados 
por la expropiación incoa­
da por el Ayuntamiento de 
Almoguera, para la ejecu­
ción del proyecto de insta­
laciones para bar, almacén, . 
zonas verdes y de recreo en 
las piscinas municipales. 
D.O.C.M. 21 de julio de 
2000. 

» Resolución de 02-12-1999, 
de la Secretaría General 
Técnica, por la que se anun­
cia licitación por concurso 
para la realización de diver­
sas obras de instalaciones 
deportivas. 

D.O.C.M. 11 de febrero de 
2000. 
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ALICIA SÁNCHEZ 

C-LM 

En estos momentos se es­
tán recogiendo las prime­
ras siembras del melón 
en Castilla-La Mancha y 
las previsiones apuntan a 
que la producción des­
cenderá un 20% aproxi-
rnadamente, reduciéndo­
se hasta las 350.500 tone­
ladas de melón. La expec­
tativas hacen ver, sin em­
bargo, una buena calidad 
de la cosecha. 

La producción alcan­
zada el pasado año, 

. 438.000 toneladas -se 
pueden in­
terpretar es­
tas cifras co­
mo sobrepro­
ducción- hi­
cieron que 
los precios 
descendieran 
por debajo 
costes hasta 
las 15 pesetas 
el kilo en ori-

La presente campaña se estima un 20% 

Los precios del melón podrán 
alcanzar en origen las 45 pesetas 
Ucaman señala que las cooperativas productoras (cinco) 

recolectarán 27*500 toneladas en los próximos meses 

2̂1̂  
A nivel regional 

se prevé 
recolectar en 

(Ucaman), Juan Martínez 
Bravo, aconseja a los 
agricultores que "aguan­
ten el melón hasta que 

sus precios 
se estabili­
cen entre 
las 40 y 45 
pesetas el 
kilo en ori­
gen. 

La princi­
pal zona 
productora 
es La 

M a n c h a 

torno a las 
300.000 
toneladas 

gen^^aiíFiCfuaj-s© fecuperóA c i ludidn^ f̂ae i£-\ •y.ñ)£>-^ 

Castilla-La 
Mancha fue el 

mera pro- pasado año la 

f i n ' á l m é n t é 
entre las 30 y 
35 pesetas el 
kilo. La re-
gión se con­
virtió así en 
pri 

ductora aun­
que el dese­
quilibrio al­
canzado por 
el exceso de 
producción hundió los 
precios. 

En la presente campa­
ña, el técnico sectorial de 
la Unión de Cooperativas 
de Castilla-La Mancha 

principal 

(Tomelloso, 
C i n c o 
C a s a s , 
Llanos del 
C a u d i l l o , 
etc) donde 
esperan re­
c o l e c t a r s e 
unas 27.000 
t o n e l a d a s , 
lo que re­
p r e s e n t a r á 

el 15% del total nacional. 
La segunda comarca en 
importancia en Castilla-
La Mancha en la zona de 
la Vega del Tajo, donde el 
pasado año se alcanzó 

productora con 
438.000 tm. 

•ESPAÑA 

"CUA 

•Ciud. Reai 

•Toledo 

•Albacete 

•Cuenca 

ANDALUCÍA 

MURCIA 

EXTREMAD. 

VALENCIA 

MADRID 

PRODUCCIÓN DEL MELÓN 

1997 
miles Tm % 

984,8 100 

257,6 26,1 

205,0 20,8 

40,5 4.1 

6,2 0,6 

2,9 0,3 

369,8 37.5 

185,7 18,9 

71,2 7,2 

42.3 4,3 

16,6 1,7 

OTRAS 41,6 4.2 

Fuente: MAPA 

1998 
miles Tm 

993,1 

258,4 

205,0 

40,0 

7.0 

2,6 

350;6 

192,3 

88,2 

42.3 

16,0 

45,3 

. % 

100 

26,0 

20,6 

4,0 

0,7 

0,3 

35,^-

19.3 

8,9 

4,3 

1.6 

4,6 

1999 
miles Tm. % 

1.199,0 100 

438,0 36 

380,0 31,7 

46,0 3,8 

8,0 0,7 

2.0 0.2 

- '359.0 i 29,9 

204,0 17,0 

85,0 7,0 

44,0 3,7 

16,0 1,3 

53.0 4.4 

1 
2000 

D 
E 
S 

c 
E 
N 
S 
O 
15% 

una producción de 40.000 
toneladas. 

Las más significativas 
empresas dedicadas a la 
producción y comerciali­
zación del melón son cin­
co, que agrupas a cerca 
de 1.000 agricultores, que 

trabajan el cultivo del 
melón como una activi­
dad complementaria a la 
vid o los cereales. Dichas 
cooperativas, integradas 
en Ucaman son la de 
Nuestra Señora de 
Peñarrolla y Guadialba 

en Argamasilla de Alba, 
Santiago Apóstol en 
Tomelloso, Los Llanos en 
Llanos del Caudillo y San 
Lorenzo en Alameda de 
Cervera. 

La Unión de 
Cooperativas de Castilla-

La Mancha destaca en una 
nota de prensa que la su­
perficie de siembra de me- . 
lón en la región-experi­
mentarán un descenso en 
la actual campaña 2000, 
con relación a la campaña 
pasada. La cosecha, que 
probablemente sufra un 
solapamiento en el merca­
do con la de Extremadura, 
se ha iniciado con retraso 
(a partir del 28 de julio), a 
causa de la siembra de un 
mayor porcentaje de varie­
dades tardías de piel de 
sapo, lo que provocará 
una mayor salida escalo­
nada al mercado del pro­
ducto, contribuyendo así a 
mantener los precios. 

Asimismo se constata 
una disminución de entre 
un 15 y un 20% de la su­
perficie de siembra respec­
to a 1999 en el ámbito coo­
perativo y el conjunto d 
ela comarca Mancha de 
Ciudad Real, principal zo­
na productora de la re­
gión. 

Estas cifras hace ver 
que, "si el agricultor 
aguanta su producto y lo 
saca de forma escalonada 
con otras comunidades y 
variedades podrá alcanzar 
un buen precio", señalaba 
Juan Matínez Bravo. 

DAVID GARCÍA 

Albacete 
La Junta Central de 
Regantes de La Mancha 
Oriental OCRMO) sancio­
nará a los incumplidores 
de los planes de explota­
ción correspondientes a la 
campaña de riesgos del 
2000 mediante la actua­
ción del jurado de riegos. 

Esta decisión fue adop­
tada por su junta de go­
bierno, que se reunió hace 
unos días bajo la presi­
dencia de Francisco 
Martín de Santaolalla, 
donde se acordó iniciar 
las actuaciones precisas 
para multar, según está 

La Junta de Regantes sancionará a 
quien incumpla planes de explotación 
Los adscritos al sistema Mancha Oriental que no respeten las 
normas serán sancionados desde 50,000 a 5 millones de pesetas 
previsto en los estatutos 
de la Junta a aquellos re­
gantes que sobrepasen los 
consumos establecidos 
para los distintos cultivos 
en los planes de explota­
ción. 

Los planes de explota­
ción, que son aprobados 
en la asamblea general 
anual de los regantes de 

la JCRMO, es la normati­
va provisional de gestión 
del acuífero aceptada por 
la Confederación 
Hidrográfica del Júcar y 
de obligado cumplimien­
to para todos los usuarios 
de aguas subterráneas en 
el ámbito de La Mancha 
Oriental, independiente­
mente de su pertenencia 

o no a la Junta. 
Este órgano recuerda a 

los regantes del sistema 
Mancha Oriental que el 
incumplimiento de los 
planes de explotación 
comporta una falta en sí 
que, dependiendo del 
perjuicio económico cau­
sado, podrá ser conside­
rada leve, grave o muy 

grave con multas desde 
50.000 pesetas a 5 millo­
nes de pesetas. 

A esta sanción se le 
añadirá la indemnización 
correspondiente por 

aprovecharse de recursos 
hídricos que no corres­
ponden y que está cifrada 
en 50 pesetas por metro 
cúbico excedido, explota­

ción correspondiente a 
cada año y que los regan­
tes están obligados a vi­
sar. 

La relación de inrcum-
plidores de acuerdo con 
el resultado del segui­
miento realizado será re­
mitida por la Junta de 
Gobierno de La Junta 
Central al jurado de rie­
gos para que inicie el pro­
cedimiento previsto en su 
reglamento. 

Por otra parte, los re­
gantes no ven como solu­
ciones satisfactorias las 
conclusiones del Plan 
Hidrológico del Júcar. 
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Participan 35 expositores de sect̂  

La Feria del ̂ o cuenta con 
6 millones de presupuesto 

BELÉN DÍAZ 

C-LM 

La localidad conquense de 
Las Pedroñeras celebrará 
hasta el próximo día 30 de 
julio la vigésimo octava 
edición de la Feria Interna­
cional del Ajo, que este año 
cuenta con un presupuesto 
de unos 6 millones de pese­
tas aproximadamente, y en 
la que participan un total 
de 35 expo-

IMS Pedroñeras f principal productor europeo de 
ajo con una producción de 60 miüones de küos 

En esta edición se 
espera aumentar el 

número de 
visitantes respecto 

al pasado año hasta 
alcanzar 11.000 

sitores de 
s e c t o r e s 
ra lac iona-
dos con la 
producción 
del ajo. 

E s t a 
Feria, orga­
nizada por 
el Ayunta­
miento de Las Pedroñeras, 
con la Diputación Provin­
cial de Cuenca y la Junta de 
Comunidades de Castilla-
La Mancha, se desarrollará 
este año en una instalación 
cubierta y dividida en dos 
naves contiguas, de LOOO y 
2.000 metros cuadrados 
respectivamente. Asimis­
mo, con el objetivo de 
mejorar las condiciones 
ambientales, el Recinto 
Ferial ha sido objeto de 
diversas inversiones, la 
más notable, la instalación 
de un sistema de aire acon­
dicionado que garantiza la 
óptima estancig. de exposi­
tores y público en las insta­
laciones. 

Por otro lado, según 

señalaron los responsables 
de la organización de la 
Feria, "este año se trata de 
una edición puente de lo 
que se venía realizando 
hasta ahora puesto que en 
el 2001 se trasladará el 
lugar de celebración de la 

Feria al Polí­
gono Indus­
trial, donde se 
están constru­
yendo unos 
2.000 metros 
cuadrados de 
nave cubierta 
y otros tantos 
en el exte­
rior". 

En esta edición, la orga­
nización se ha fijado los 
objetivos de impulsar la 
comercialización del ajo, 
mostrar a los agricultores y 
empresas del sector la tec­
nología y los servicios más 
actuales para su actividad, 
fomentar la competitividad 
en el sector, estimular nue­
vos mercados potenciales, 
divulgar las excepcionales 
cualidades medicinales y 
gastronómicas del ajo, y la 
importancia de éste en la 
cultura de los pueblos, sen­
sibilizar aún más a la 
comarca agrícola del gran 
potencial económico que 
posee y que puede incre­
mentar en el futuro, infor­
mar y demostrar a otros 

Las ayudas 
individuales para 

la vid bajan un 15% 
El nuevo borrador del R*D» 

debatido se aprobará el 4 de agosto 

En la feria habrá concursos de ristras de ajos. 

sectores sus posibilidades mayor número de visitan-
de expansión dentro del tes, el pasado año fueron 
sector del ajo y evolucionar unos 11.000, y, en definiti-
en la propia organización va, propiciar un marco 

de la feria. 
Además de la propia 

exposición de productos y 
servicios, la organización 
ha programado una serie 
de actividades paralelas 
que pueden resultar de 
gran interés, las cuales con­
prenden desde conferen­
cias hasta concursos, 
pasando por exposiciones, 
demostraciones y degusta­
ciones, todo ello con el pro­
pósito de divulgar aún más 
la propia Feria, atraer un 

interesante para las empre­
sas expositoras. 

A ella acuden empresas 
de transformación, de 
envasado, comerciali­
zación, exportación, mayo­
ristas, servicios de apoyo a 
la producción, transforma­
ción y comercialización, 
editoriales, laboratorios, 
industrias de la alimenta­
ción, fabricantes, distribui­
dores, importadores, 
exportadores, almacenis­
tas, etc. 

ALICIA SÁNCHEZ 

Toledo 

Uno de los borradores de los 
últimos Reales Decretos qne 
se aprobarán entre el 4 y el 5 
de agosto para la Restructu­
ración del Viñedo en Casti­
lla-La Mancha, ha consegui­
do el visto bueno de la 
A d m i n i s t r a ­
ción regional y 
de las Organi­
zaciones de 
Profesionales 
A g r a r i o s 
(Opas) de la 
región, reuni­
das reciente­
mente en Tole­
do a este fin. 

El borrador 
no ha presentado ninguna 
sorpresa, según señalaba a 
^(qjl(//fíí([j/^mprí'sns de Cnsti-
lln-La Mnnclin el presidente 
regional de Asaja, Femando 
Villena, "y aunque será difí­
cil modificar ya nada, no 
estamos de acuerdo con los 
puntos en los que se recoge 
que los planes individuales 
que se presenten tendrán 
una disminución de un 15% 
en las ayudas". 

Otro de los puntos que 
no terminan de convencer a 
las organizaciones, y de difí­
cil modificación, es que los 
agricultores no podrán aco­
ger a las ayudas más de un 
20% de los derechos que no 
sean propios. 

De otro lado, Villena 

Asaja ha 
presentado ya el 

borrador que 
recomienda las 

variedades de uva 
por comarcas 

explicaba que se acaba de 
presentar recientemente al 
Gobierno regional un estu­
dio sobre las variedades que 
interesan replantar por 
comarcas en Castilla-La 
Mancha. 

La OCM del Vino que está 
en vigor 
finaliza el 
próximo 1 
de agosto. 
La impre­
sión de las 
organizacio­
nes agrarias 
es que esta 
nueva OCM 
no va a con-
t e m p l a r 

muchas medidas que bene­
ficien a los agricultores. Para 
Coag-Iniciativa Rural uno 
de los puntos positiVps^ces 
que se va a permitir rees­
tructurar viñedos en toda 
Europa que no tenga mucha 
aceptación en el mercado 
por otras variedades. "En 
Castilla-La Mancha tenemos 
un exceso de producción de 
uva blanca airen, por lo que 
el que se nos dé la posibili­
dad de que con dinero 
comunitario se pueda recon­
vertir una parte de esos 
viñedos hacia variedades 
que el mercado demande, 
como puede ser el temprani-
Uo, es una opción muy posi­
tiva", señalaba a este serna-
nario Castellanos. 

REDACCIÓN 

Ciudad Real 

Las bodegas acogidas a 
la Denominación de Ori­
gen La Mancha incre­
mentaron un 13,6% sus 
exportaciones de vino 
embotellado durante los 
seis primeros meses del 
año 2000, llegando a los 
4,9 millones de botellas, 
frente a la cifra de 4,3 
millones de botellas ven­
didas en los mismos 
meses del pasado año. 

Con estos resultados, 
el Reino Unido vuelve a 
recuperar la primera 
posición en la lista de 
importadores de vino de 

El vino *La Mancha' se consolida en 
Alemania y bsya en Holanda y Suecia 
Las exportaciones de la Denominación de Origen mayor de 
la región han aumentado un 13,5% en el primer semestre 

calidad manchego, supe­
rando a Alemania, que se 
había mantenido en esta 
posición durante los pri­
meros meses del año. No 
obstante, otros países 
europeos han descendí-
do el consumo de esta 
Denominación. Las ven­
tas a Gran Bretaña han 
alcanzado la cifra de 1,7 

botellas, lo que supone 
un 27,9% más que los 
exportados de enero a 
junio de 1999. 

No obstante, el merca­
do alemán también ha 
tenido un comporta­
miento muy positivo, 
con un crecimiento del 
34,4%, pasando de las 
818.460 botellas del pri­

mer semestre del 99 a la 
cifra de 1,1 botellas del 
presente año. 

Holanda y Suecia, aun­
que han sufrido un leve 
descenso, son los 
siguientes países en la 
lista de importadores, 
con 520.692 y 437.088 
botellas, respectivamen­
te, mientras que Dina­

marca, que ha tenido un 
incremento del 22,7% 
ocupa el quinto puesto 
con 278.111 botellas. 

Otros países europeos, 
como Bélgica, Francia, 
Irlffnda y Austria, aun­
que con cifras menos 
importantes que los ante­
riormente citados, tam­
bién han registrado un 

buen comportamiento. 
De otro lado, mercados 

tan difíciles como Esta­
dos Unidos, Japón, Méxi­
co, Rusia, Filipinas o 
Colombia, tienen cada 
vez más relevancia en la 
lista de países importa­
dores de vino de calidad 
manchego, entre la que 
también figuran países 
como Australia, Ghana, 
Venezuela, Puerto Rico o 
la República de Benin, 
así hasta un total de 34 
países en el pr imer 
semestre del año 2000, 
frente a los 28 que lo 
hicieron en el mismo 
per íodo de t iempo de 
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En Castilla-La Mancha hay 90 explotaciô ^̂  con capacidad para 7.923 ejemplares 

El númeiro de giranjas de avestruces 
casi se ha duplicado en el último año 

IM región castellano'manchega concentra cerca del 10% 
del total nacional registradas, que alcanza las 800 

F. J . LLANA NIETO 

La cría del avestruz se está 
convirtiendo en una alter- (AECA), en todo el territo-
nativa ganadera con enor- rio nacional hay censadas 
mes posibilidades de futu- cerca de 800 granjas, que ai­
ro, a pesar de que su peso bergan a 40.000 reproduc­
es todavía testimonial den- toras y 70.000 pollos para 
tro del panorama ganadero matadero, 
en Castilla-La Mancha. No En el caso de Castilla-La 
obstan;e, en el último año Mancha hay registradas 
el número de explotaciones 7.923 avestruces, de las que 
de avestruces casi se ha du- casi el 75% -5.939- se en-
plicado, pasando de las 63 cuentran en la provincia de 
granjas contabilizadas a co- Albacete. Después le si-
mienzos de 1999 a las 90 guen Ciudad Real, con 565 
del presente ejercicio. ejemplares; Toledo, con 

El mayor ^ ^ ^ ^ 540; Guada-
incremento se m^^^t^ lajara y 
ha registrado Cuenca, con 

en las provin- Las provincias de 482 y 397 
cias de Alba- A í b o c c t e J CucnCOt cabezas. 
cete y Cuen 
ca, donde se 
ha pasado de 
13 a 23 explo­
taciones en el 
caso de la pri­
mera, y de 12 
a 5f'en' el'cle la conquense. 
En este sentido, hay que 
destacar que estas dos pro­
vincias concentran el 51% 
del total de granjas regis­
tradas en la región. 

En el resto de provin­
cias, esta forma de ganade­
ría ha alcanzado una cierta 
estabilización. Así, en Tole­
do hay 17 granjas, mientras 
que el resto se reparten en­
tre Guadalajara y Ciudad 
Real, con 15 y 14 explota­
ciones, respectivamente. 

Según datos facilitados 
por la Asociación Nacional 
de Criadores de Avestruces 

concentran el 
51% del total 
de granjas de 

la región 

respectiva­
mente. 
Todas las 
granjas de 
Castilla-La 
Mancha se 

' caracterizan 
por tener el ciclo completo, 
con sus propias reproduc­
toras y crías, aunque el sa­
crificio se realiza fuera de 
la región, ya que aquí no 
hay ningún matadero. 

Para la presidenta de la 
Asociación de Criadores de 
Avestruces de Castilla-La 
Mancha, Estrella Jiménez, 
el sector actualmente se ca­
racteriza por estar muy de­
sunido, lo que contribuye a 
la falta de información, tan­
to entre los profesionales 
ganaderos como del consu­
midor. 

El precio medio por kilo 

La cría de avestruces está ganando terreno en la ganadería de Castilla-La Mancha. 

de la carne de avestruz os­
cila entre las 1.000 y 3.000 
pesetas dependiendo de la 
parte del cuerpo. Una de 
las grandes ventajas de es­
tos animales es que se 
aprovecha casi todo, desti­
nándose la piel a la marro-
quinería. 

El peso medio de un 
ejemplar cuando entra en 
el matadero es de cien ki­
los, aunque se queda en 
treinta cuando está listo pa­
ra comercializarse. 

En Castilla-La Mancha 
las 90 explotaciones censa­
das dan trabajo a cerca de 
120 personas. 

Un costQ medio de producción de 
20,000 pesetas por ejemplar 

Una de las grandes dudas del negocio de los avestruces 
es su rentabilidad económica o no. La empresa Avestru­
ces El Monte ha realizado un estudio sobre el consumo 
alimenticio y el precio del avestruz, en el que se conclu­
ye que la cuenta de explotación de una granja media 
arroja un costo de producción de 20.000 pesetas por ani­
mal. El mayor gasto corresponde a alimentación (14.000 
pesetas), mientras que el resto se reparte entre el impor­
te del huevo (2.000 pesetas), de la incubación (1.000 pe­
setas) y los gastos generales (3.000 pesetas). En función 
de la edad del avestruz el coste de alimentación va de 
las 1.890 pesetas para los ejemplares de entre 1 y 90 dí­
as, hasta las 8.250 pesetas para los de seis a once meses, 
pasando por las 3.870 pesetas de los avestruces con edad 
comprendida entre tres y seis meses. 

OPINIÓN 

F. «J. LLASA MIETO 

Un negocio con 
un enorme 
potencial 

Hace unos 
años, la cría 
del avestruz 
se circuns­
cribía a pe­
queñas ex­
plotaciones ganaderas 
cuyo objetivo era el de 
aumentar la cabana. Sin 
embargo, con el paso del 
tiempo se empiezan a 
vislumbrar unas posibili­
dades de negocio a me­
dio plazo, que deberían 
ser tenidas en cuenta por 
la Administración regio­
nal. Resulta necesario 
que se empiece a apoyar 
esta forma de ganadería 
alternativa, ya que si se 
aprovecha ahora que to­
davía se está en fase em­
brionaria se puede ci­
mentar una posición do­
minante en el futuro, que 
evitaría, entre otras cosas, 
ir a remolque como ocu­
rre en otros ámbitos de la 
actividad económica cas-
tellano-manchega. Las 
ayudas y subvenciones 
deberían llegar ahora pa­
ra que se fuera cimentan­
do una industria auxiliar 
que tirara de un sector 
como el ganadero, que en 
la mayoría de las formas 
tradicionales está satura­
do, tanto en producción 
como en consumo. La 
cría de avestruces es, hoy 
pojr hoy, un mundo des­
conocido y poco organi­
zado con un indudable 
potencial de crecimiento 
El negocio está ahí; sólo 
queda explotarlo. 

A 

Descienden en Cuenca y Guadak̂ sura el 
número de colmenas acogidas a D.O. 

Actualmente están censadas unas 10*000 J.M MIRANDA 

Guadalajara 
La Fundación Denominación 
de Origen "Miel de la Alca­
rria" ha renovado su censo y 
este año el número de colme­
nas inscritas en la Denomina­
ción de Cuenca y Guadalaja­
ra alcanza las 9.994, de las 
que 7.520 son de Guadalajara 
y 2.474 de la provincia con­
quense. 

Según el nuevo registro. 

se ha producido un impor­
tante descenso en el número 
de colmenas inscritas en el 
censo en relación al año pasa­
do, pasando de las 12.142 en 
total (9.330 en Guadalajara y 
2.812 en Cuenca), a las 9.994 
que haya este año. 

También han experimen­
tado una depreciación el nú­

mero de productores, que ha 
pasado de los 111 a los 76; el 
de envasado, que pasa de los 
31 a los 21; y las marcas, que 
también experimentan un 
descenso, pasando de 35 a 29, 
según datos aportados por el 
Consejo Regulador a la Aso­
ciación de Apicultores de la 
provincia, perteneciente a la 

Asociación de Agricultores y 
Ganaderos (APAG). 

El pasado día 14 de junio 
quedó constituido el Comité 
de Certificación de la Funda­
ción, órgano de carácter con­
sultivo que deberá garantizar 
la imparcialidad de las actua­
ciones del Servicio de Certifi-

1 CENSO FUNDACIÓN D.O. MIEL DE LA ALCARRIA i 

CENSO 

NUMERO DE 
PRODUCTORES 

NÚMERO DE 
COLMENAS 

NÚMERO DE 
ENVASADORES 

NÚMERO DE 
MARCAS 

i 

GUADAL. 

63 

7,520 

25 

26 

CUENCA TOTAL 

. 

13 

2.474 

3 

3 

76 

9.994 

28 

29 
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NUEVA ECONOMÍA 

Jesús Fernández Chillaron 
WeFMasterOPT 

Comercio 
electrónico 

Concepto: 
¿Qué es el comercio e-

lectrónico?: "cualquier for-
'jlK ma de transacción comer­

cial en la que las partes in-
teractúan electrónicamente 
en lugar de por medios físi­
cos o contacto físico direc­
to". 

No recoge esta defini­
ción todo el espíritu del Co­
mercio Electrónico, que en 
la práctica se define mucho 
mejor como uno de esos ca­
sos en que las necesidades 
de cambio y las nuevas tec­
nologías se aunan para re­
volucionar el modo de ha­
cer negocios. 

Nos encontramos en un 
momento en el que el mun­
do empresarial se caracteri­
za por un continuo creci­
miento de las capacidades 
de oferta, de la competitivi-
dad global y de las expecta­
tivas de los consumidores. 
En respuesta, las empresas 
de todo el mundo están 
cambiando tanto a nivel or­
ganizativo como operativo. 

Se están allanando las 
viejas estructuras jerárqui­
cas y desapareciendo las 

•^"'^ barreras entre las divisio­
nes de la empresa, redise-
ñándose los procesos para 
ello. La mayor capacidad 
de comunicación está redu­
ciendo las barreras entre la 
empresa y sus proveedores 
y clientes, consiguiéndose 
beneficios para unos y o-
tros. 

El Comercio Electrónico 
es un medio que permite y 
soporta tales cambios a es­
cala global. Permite a las 
empresas ser más eficientes 

^-P y flexibles en su operativa 
interna, trabajar más estre­
chamente con sus provee­
dores y dar una respuesta 
más rápida a las necesida­
des y expectativas de sus 
clientes. Igualmente permi­
te a las empresas elegir me­
jores proveedores indepen­

dientemente de su localiza-
ción geográfica, y vender a 
un mercado global / mun­
dial. 

En un concepto más res­
tringido, el Comercio Elec­
trónico podría matizarse 
como "mercado electróni­
co", en el que un proveedor 
ofrece bienes y /o servicios 
a un cliente a cambio del 

ha mayor 
capacidad de 

_cdmumoQtG^ 
está 

reduciendo 
las barreras 

pago electrónico. Un caso 
específico del mercado e-
lectrónico es el "mercado e-
lectrónico al por menor", 
donde el cliente es un con­
sumidor final en lugar de 
otra compañía. Sin embar­
go, estos pueden consida-
rarse sólo casos particula­
res, aunque de considera­
ble importancia económica. 
El caso más general puede 
definirse como cualquier 
forma de transacción u o-
peración de negocios reali­
zada por medios electróni­
cos. 

El Comercio Electrónico 
es la tecnología del cambio. 
Las empresas que eligen re­
ferirse a él sólo como un "a-

ñadido" a sus modos actua­
les de hacer negocios ob­
tendrán solamente benefi­
cios parciales o limitados. 
Los mayores beneficios los 
obtendrán las compañías 
que estén dispuestas a cam­
biar sus procesos organiza­
tivos y operativos para ex­
plotar las oportunidades 
que ofrece el Comercio E-
lec tronico 

El Comercio Electrónico 
no es un sueño futurista, si­
no que es algo que está o-
curriendo ahora y son mu­
chas las iniciativas de éxito 

;;í;<|aie-k>-Fespakian-EUin pac­
to del Comercio Electrónico 
será importante, tanto en 
las empresas como en la so­
ciedad en su totalidad. Para 
aquellas empresas que ex­
ploten su potencial comple­
tamente, el Comercio Elec­
trónico ofrece la posibili­
dad de obtener cambios 
que alteran las expectativas 
de los consumidores tan ra­
dicalmente que redefínen 
el mercado o se crean nue­
vos mercados. Todas las o-
tras empresas, incluyendo 
aquellas que tratan de ig­
norar las nuevas tecnologí­
as, se verán afectadas tam­
bién por todos estos cam­
bios. Igualmente, los miem­
bros individuales de la so­
ciedad estarán del mismo 
modo presentes con nue­
vos medios de compra de 
bienes de acceso a la infor­
mación y a los servicios. 
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Federación Ernpresariâ ^̂  
Pepartamento Finan^ 

Gestión de los 
tipos de interés (y U) 
Dentro de las opciones 
de tipos de interés, la 
compra de una opción 
put da derecho a su po­
seedor a invertir a un ti­
po de interés acordado, 
derecho que será ejerci­
tado si el tipo de interés 
de mercado fuese infe­
rior a dicho tipo de inte­
rés de ejercicio. 

L4.- FUTUROS FI­
NANCIEROS 

Si bien puede parecer 
sorprendente a primera 
vista, no vamos a deta­
llar en el presente artícu­
lo el uso de los futuros 
financieros para estable­
cer cóVJérlüra's del riesgo 
de los tipos de interés. 
Pretendemos en el mis­
mo dar un enfoque hacia 
operaciones relativa­
mente sencillas que nos 
permitan disminuir muy 
sensiblemente nuestro 
riesgo de esta clase. 

Hemos comentado 
que este enfoque nos o-
bligaba a centrarnos en 
operaciones "over the 
counter" (negociadas en 
mercados no organiza­
dos) que pueden ajustar­
se a la medida de nues­
tras necesidades. 

La cobertura del ries­
go mediante futuros fi­
nancieros, si bien pre­
senta la ventaja de ser un 
mercado de gran liqui­
dez y, por tanto, de fácil 
contrapartida, deja en el 
aire (junto con otros pe­
queños efectos) dos ries­
gos principales en casi 
todos los casos: 

-Riesgo de mismat-
ching, que puede afectar 
a la fecha de inicio, a la 
de vencimiento de la o-
peración a cubrir, o a 
ambas. Alude a la no 
coincidencia de las fe­
chas de la operación que 
pretendemos cubrir con 
las de la cobertura reali­
zada, manteniendo en 

muchas ocasiones la in-
certidumbre sobre el ti­
po de interés a aplicar a 
la operación supues ta­
mente cubierta pudien-
do incluso aumentar el 

El riesgo de los 
contratos futuros 
es pequeño al ser 

pequeño el 
importe nominal 

de éstos 

riebgo' aloque ciiieáarawjs 
expuestos. 

- Riesgo de importe: 
Al ser estandarizado el 
importe de los contratos 
de futuros no permite u-
na cobertura perfecta del 
importe requerido. De­
bemos decir que este 
riesgo es pequeño al ser 
pequeño el importe no­
minal de los contratos de 
futuros financieros. 

Existen formas de dis­
minuir el riesgo de mis-
matching, pero no de eli­
minarlo. Además éstas 
requieren una cobertura 
dinámica del riesgo (con 
revisiones permanentes 
de dicha cobertura) cuya 
explicación alargaría in­
necesar iamente el pre­
sente artículo. 

2.- Transformación de 
sucesivos flujos determi­
nados por un tipo varia­
ble en otros determina­
dos por un tipo fijo. 

2.1.-INTERESTRATE 
SWAPS. 

Los swaps de tipos de 
interés, mas conocidos 
por sus siglas en inglés 
I.R.S., permite, en su for­
ma mas simple, la trans­
formación de una estruc­
tura de pagos (o ingre­
sos) a tipo variable en o-
tra en la que los tipos de 

interés quedan fijados 
2.2.-CAPS. 
Son un tipo especial 

de opción que permite 
fijar un techo o límite 
máximo al tipo de inte­
rés que puede resultar 
vigente para cualquier 
periodo a lo largo de to­
da la vida de una opera­
ción de financiación a ti­
po variable. 

2.3.-FLOORS. 
Son también un tipo 

especial de opción que 
permite fijar un suelo o 
límite mínimo a la remu­
neración que se pueda 
percibir en cualquier pe-

-'rJe'dc>-íf ío larrgQ áe;io<fa' 
la vida de una operación 
de inversión a tipo varia­
ble. 

2.4.-COLLARS 
Son operaciones que 

combinan la compra de 
un cap con la venta de 
un floor (collar compra­
do) o bien la venta de un 
cap con la compra de un 
floor (collar vendido). 

De este modo , me­
diante la compra de un 
collar se permite fijar u-
na banda de fluctuación 
a los tipos de interés que 
van a ser aplicables a lo 
largo de cada per iodo 
durante toda la vigencia 
de la operación de finan­
ciación o inversión. 

Son muy populares 
los llamados "collars de 
prima cero" que permi­
ten fijar esa banda de 
fluctuación, sin coste al­
guno para el comprador 
de los mismos, a cambio 
de dejar de beneficiarse 
en el caso de una bajada 
de los tipos de interés 
por debajo de un deter­
minado nivel. 

La ut i l idad de esta 
fórmula es la misma que 
la de cualquier otro "co­
llar" con la ventaja aña­
dida de su nulo coste pa­
ra la empresa. 
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Lis cinco capitales de provin­
cia de Castilla-Li Manciía re­
caudaron durante el pasado 
ejercicio 2.500 millones de pe­
setas por el Impuesto de Acti­
vidades Económicas (lAE). En 
total, se aplicó este impuesto a 
cerca de 31.000 actividades 
que estaban dadas de alta. 

El ayuntamiento de Alba­
cete fue el que más recauda en 
concepto de lAE de las cinco 
capitales de provincia castella-
no-manchegas, debido a la im­
portante actividad empresarial 
del Polígono Industrial de 
CampoUano. Así, en 1999 este 
Consistorio recaudó 870 millo­
nes de pesetas, cantidad que 
espera incrementar en un 
5,7% en el presente ejercido, 
hasta alcanzar 920 millones de 
pesetas. 

En total, se han 
visto afectadas por 
este impuesto 
11.624 actividades 
empre.sariales, de 
las que 9.559 co-

El número de actividad 

Las capitales recaudairon 2.500 
miUones por el lAE el año pasado 

Los ayuntamientos solicitan medidas alternativas para cuando 
desaparezca este impuesto que grava a empresas y profesionales 

El lAE no 

Albacete y Toledo 
son los que más 
recaudaron por 

rrespondeb a:^m^ , eS^.COnceptQf B70', lOapésetasde 
presas, 1.761 a pro- •y 5 6 8 mÜloneS cuota de una 

das por la Ley ha sido de 
1,35% por coeficiente de pobla­
ción. Dependiendo de la situa­
ción de la calle, se aplican dife­
rentes índices de situación que 
también contribuyen a confi­
gurar el tipo final. Así, se esta­
blecen cinco categorías de ca­
lles, con coeficientes de 1,20: 
1,10; 1,00; 0,90; y 080. El recar­
go provincial supone el 40%. 

De forma, que 
tal y como ex­
plica el conce­
jal de Hacien­
da, Juan Anto­
nio de las He-
ras, por cada 

fe.sionales, 22 a ar­
tistas y 282 a loca­
les afectos. 

Para el cálculo de este im­
puesto, el Ayuntamiento alba-
cetense aplica un coeficiente 
de población del 1,15%, mien­
tras que el índice de situación 
oscila entre el 1,65% y el 0,5%, 
según se pertenezca a una de 
las cinco categorías en que se 
subdivide en fundón del ne-
godo estimado. El índice más 
bajo se corresponde con el po-
b'gono industrial de CampoUa­
no, ya que es una de las zonas 
que están bonificadas fiscal-
mente para que se instalen em­
presas en el munidpio. 

El Ayuntamiento de Gua-
dalajara recaudó el año pasado 
por el lAE casi 400 millones de 
pesetas, de los que 317.582.617 
correspondieron a cuotas mu-
nidpales y 78.672.256 al recar­
go provindal que se aplica a 
este gravamen. 

El número de empresas 
que tuvieron que hacer frente a 
este impuesto en la capital 
guadalajareña fue de 5.787, de 
las que 4.655 respondían a acti­
vidades comerciales y 1.132 a 
actividades profesionales. 

El tipo que el Ayuntamien­
to de Guadalajara aplica sobre 
las cuotas mínimas establed-

respectivamente 
actividad que 
se desarrolla 
en una calle 

de primera categoría, el Ayun­
tamiento recauda 202 pesetas, 
de las cuales 40 liquida a la Di­
putación Provincial. 

En la dudad de Cuenca, la 
recaudadón por el lAE fue en 
el ejerdcio 1999 de 200.856.265 
pesetas. De esta cifra, 170.727 
.729 pesetas corresponden al 
recargo municipal, mientras 
que el recargo provindal supu­
so 30128.536 pesetas. En total, 
la cantidad que debían ingre­
sar a las arcas munidpales las 
empresas en concepto de lAE 
ascendía a 238.763.913 pesetas, 
aunque todavía quedan pen­
diente de cobro 37,907.648 pe­
setas, que deberán recaudarse 
por procedimiento ejecutivo, 
según aclararon fuentes de la 
Diputadón de Cuenca. 

El número de empresas, in­
cluidos los profesionales y au­
tónomos, a los que se les ha 
aplicado es de 3.628. El coefi­
ciente munidpal establecido 
fue de 1,7 y el recargo provin­
dal, que es el porcentaje que se 
embolsa la EHputadón en rela­
ción a las cuotas de tarifa fue 
del 25%. En Cuenca a diferen-
da de otras dudades el índice 
de situadón no existe. 

1 RECAUDACIÓN POR lAE DURANTE EL AÑO PASADO 1 

ALBACETE 
CIUDAD REAL 

CUENCA 
GUADALAJARA 

TOLEDO 

C-LM 

IMPORTE 
(FTS) 

I 1999 
1 z ii—¿ Í : Í 

870.000.000 
356.730.000 
238.763.913 
396.254.873 
568.000.000 

2.429.748.786 

ACTIVIDADES 

1999 
~ ; :::: : 

11.624 
4.843 
3.628 
5.787 
5.843 

31.725 
Fuente: AYUNTAMIENTOS Y DIPUTACIÓN PROVINCIAL DE CIUDAD REAL \ 

Por lo que se refiere a los 
datos de recaudadón del lAE 
en el Consistorio de Toledo los 
ingresos que se prevé alcanzar 
en el presente año alcanzan los 
595 millones de pesetas, lo que 
representa un 4,7% más que en 
1999, cuando el Ayuntamiento 
contabilizó por este concepto 
568 millones de pesetas. De es­
ta última cantidad quedan por 
recaudar aún 87 millones de 
pesetas "que se 
están exigien­
do en este mo­
mento por 
apremio a las 
empresas", se­
ñalaba la con-
cejala de Ha­
cienda del 
Ayuntamiento 
de Toledo, Ro­
sario García. 

El número de empresas 
dadas de alta en el Impuesto 
de Actividades Económicas en 
el 2000 ha ascendido a 5.843, 
induyendo profesionales au­
tónomos y artistas, lo que ha 
representado un ligero aumen­
to respecto al año anterior. Es­
tas cifras sitiian a Toledo como 
la segunda de la región que 
mayor número de empresas 
tiene, seguida por Guadalaja-

El Consistorio 
tde Cuenca 
aplica el 

mayor 
coeficiente de 

población 

ra. 
El coeficiente de pobladón 

que se está aplicando en la 
Ciudad Imperial es del 1,64, 
coeficiente único elegido enĥ e 
los de posible aplicadón por 
los 68.000 habitantes que tiene 
esta dudad, comprendidos en-
he el 0,8 y el 1,8. 

El índice de sihiadón se si­
túa entre el 1,6 y el 1, en fun­
dón de cuati"o categorías dife­

rentes según la lo-
calización de la 
calle. 
Rosario García 
señalaba como 
"muy positiva" la 
medida propues­
ta por el Gobier­
no central de su­
primir el lAE pa­
ra las empresas. 
De cara al Ayun­

tamiento, la concejala no duda 
de que la Administradón cen-
h-al establezca oh'as medidas 
de finandación alternativas 
para los consistorios. 

El Ayuntamiento de Ciu­
dad Real recaudó el pasado 
año por el Impuesto de Activi­
dades Económicas 288.000.000 
pesetas, sobre un importe total 
de 356.730.000 pesetas que se 
tenían que haber recaudado. 

según los datos aportados des­
de la Diputación Provindal. 
Estas cifras suponen que aún 
quedan pendientes de liquida-
dón unos 68.000.000 pesetas. 

En cuanto al número de 
empresas que tuvieron que ha­
cer frente a este impuesto du­
rante el ejerddo 1999 en esta 
provincia fue de 3.872. El tipo 
establecido fue de 1,3% por co-
efidente de población, de tal 
forma que a algunas localida­
des, como es el caso de Alma­
dén o Bolaños de Calatrava, 
con menor pobladón que Ciu­
dad Real, se les aplicó un coefí-
dente superior, concretamente 
del 1,6%. El índice de sihia­
dón, aplicado dependiendo de 
cuál es la situadón de las ca­
lles, establece cuah-o categorías 
diferentes, del 1,5%; del 1,25%; 
del 1,10% y del 1%. 

Por oh'a parte, hay que des­
tacar por su importanda a la 
localidad toledana de Talavera 
de la Reina, ya que a pesar de 
no ser capital de provinda, re­
cauda anualmente por lAE 
más que algunas de éstas. 

Información realizada por 
Belén Díaz, Eva Rosado, Ali­
cia Sánchez, Francisco Llana 
y Ana Moreira. 

cumplirá los 
diez años 

El Impuesto de Actividades 
Económicas (lAE), si las 
promesas electorales del PP 
llegan a su fin, no cumplirá 
los diez años de vida. Fue 
en 1992 cuando los Ayunta­
mientos asumieron la com­
petencia de esta nueva re­
caudación, que sustituía la 
mítica Licencia Fiscal. Esta 
era aplicada a las empresas 
de nueva constitución con 
una cuota fija para todas 
ellas. Entrólas novedades 
que introducía por aquellos 
años el lAE era precisamen­
te la existencia de un bare-
mo que oscilaba entre má­
ximos y mínimos, aplicán­
dosele a las empresas en 
función del número de ha­
bitantes de la población en 
la que se ubicaban. Actual­
mente este coeficiente tiene 
un máximo en Castilla-La 
Mancha del 1,9 para las ca­
pitales de Albacete, Ciudad 
Real y Guadalajara. Dicho 
índice baja un punto para 
la capital toledana y otro 
más (1,7) en Cuerica. 
Por el momento, el Ayunta­
miento de Cuenca es el que 
aplica un coeficiente mayor 
dentro de las posibilidades 
que ofrece el baremo de 
máximos y mínimos, el 1,7, 
debido a que no aplica el 
índice de situación, que en­
carece este impuesto según 
las calles en las que se loca­
licen las empresas. Le sigue 
Toledo, que entre un 0,8 y 
un 1,8 aplica a sus empresas 
un coeficiente de 1,64, se­
guido de Guadalajara, que 
lo hace con un 1,35 y Ciu­
dad Real, que utiliza el 1,33. 
El Ayuntamiento de Alba­
cete es el que aplica a sus 
empresa el coeficiente de 
población más bajo, fijado 
en 1999 en 1,1. 
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A fecha de 31 de julio. 
Hacienda habrá hecho 
frente a la devolución de 
un total de 30.588 millo­
nes de pesetas a los con­
tribuyentes de Castilla-
La Mancha, en lo que va 
de campaña de la renta 

E 
En el mismo periodo de|̂ ^ 

Hacienda devolverá hasta el 
31 de julio 30.588 millones 

del año 1999, según datos 

aportados por la Agencia CoTí cl TTiodelo 104 dc Devolucíón Rápídü los AYCOS Púhlicos hxin reintegrado a los 
Estatal Tributaria. Esta _ . , _ ^ •,, •. i n ^ i m i . ^ 

cifra casi triplica a la can- contrwuyentes costellanO'mancnegos 1*741 millones de pesetas tidad que se devolvió 
hasta el mismo periodo 
del año anterior, en el 
que se reintegró a los bol­
sillos de los ciudadanos 
10.798 millones de pese­
tas. Este incremento se 
debe, entre otras cosas, al 
modelo 104, el 
nuevo sistema 
que la Agencia 
Tributaria ha 
introducido este 
año para todos 
aquellos contri­
buyentes que no 
tenía el deber de 
declarar, por no 
superar los tres 
millones y 

medio de pese­
tas de renta, pero si tení­
an derecho a devolución. 
En concreto han sido 
19.790 millones más los 
que han recibi­
do los castella-
no-manchegos 
en concepto de 
d e v o l u c i ó n . 
Con el nuevo 
modelo 104, 
también cono­
cido como 
D e v o l u c i ó n 
Rápida, el 

Estado ha teni­
do que desembolsar en 
nuestra región 1.741 
millones de pesetas. 

En lo que se refiere a 
las modalidades tradicio­
nales de devolución del 

^^ii 

Impuesto de la Renta de 
las Personas Físicas 
(IRPF), los modelos 100 y 
101, el montante de dine­
ro reintegrado a los con­
tribuyentes han recibido 
la mayor proporción de 

devo luc io ­
nes, con 
2 8 . 8 4 7 
m i l l o n e s . 
En total 
han sido 
382.335 las 
devolucio­
nes que 
tendrá que 
a c o m e t e r 
la Agencia 
Estatal Tri-
Castilla-La 

58.484 del 

ElmodeloJ.04^ 
de Devolución 
Rápida es la 

mayor novedad 
que introdujo el 

Qohiemo 

^f^il 
Toledo y Ciudad 

Real son las 
provincias que 

más 
devoluciones 

han acum^ulado 

DEVOLUCIONES REALIZADAS EN JULIO 

Dttl.ir1258 Importe I\tlar.l999in.t. 

MIHI IIVI 

Importe más el 

Mod. 1M 

ALBACETE 

CIUDAD REAL 

»-r^~'"ni'" - - rilíÑÑiilílíri'fil 

cuevíCA 

s^ssaassa 
I GÜADALAJARA 

TOLEDO 

TOTAL 

(*) Importe en rnillones de pts. 

: : i , s 

:.694 

1.102 

1.456 

• .̂328 

ll).798 

? • . ; . , » , ! , ; * . 

6.0b5 

7.831 

3.326 

4.151 

9.215 

30.588 

butar ia de 
Mancha, 
modelo 104 y 323.851 de 
los modelos tradiciona­

les. 
El modelo de 
D e v o l u c i ó n 
Rápida es la 
p r i n c i p a l 
n o v e d a d 
que introdu­
jo el Gobier­
no para esta 
última cam­
paña de la 
Renta. El 

plazo de presentación de 
solicitudes de terminó el 
31 de mayo, justo un mes 
antes que para los mode­
los ordinarios. La Dele­
gación Especial de la 

Agencia Estatal de la 
Administración Tributa­
ria en Castilla-La.,Man­
cha recibió 90.603 solici­
tudes del nuevo modelo. 
Según señalan fuentes de 
dicha Delegación, las 
solicitudes presentadas 
en la región se correspon­
dieron con, al menos, 
131.374 contribuyentes, 
ya que un 45% de las 
solicitudes fueron con­
juntas. Estos datos de 
solicitudes presentadas 
apenas suponen el 4,7 del 
total nacional, donde la 
Agencia Tributaria reci­
bió 1.921.898, que se 
corresponden con un 
mínimo de 2.786.752 con­
tribuyentes. En Castilla-

La Mancha, de las 90.603 
solicitudes, 58.484 resul­
taron con derecho a 

, ' , • • • • - ' ' " " I • • ' " . " ) [ ' • ' • • devolución, mientras 
que en 11.831 casos la 
Agencia comunicó a los 
contribuyentes que tení­
an la obligación de pre­
sentar la declaración 
ordinaria. Por otro lado, 
el resto de solicitudes 
denegadas corresponden 
a aquellos contribuyen­
tes que habiéndose aco­
gido al sistema de Devo­
lución Rápida no tienen 
derecho a devolución, 
pero tampoco están obli­
gados a declarar, ya que 
tienen ingresos proce­
dentes del trabajo perso­
nal inferiores a tres 

millones y medio. 
Pero el incremento de 

devoluciones duran te 
esie 'Wis ñ'é'jtñfé^no gé\i 
depende de la introduc­
ción del modelo 104, ya 
que conforme a esta 
modalidad sólo se reinte­
graron 1.741 millones 
frente a los 28.847 reinte­
grados por el método 
ordinario. 

Por provincias Toledo 
es la que mayor número 
de devoluciones ha reci­
bido según los modelos 
ordinarios de declaración 
de la renta, con un total 
de 98.938. Le sigue Ciu­
dad Real con ' 82.635, 
Albacete con 65.893, 
Cuenca con 40.782 y 

Guadalajara con 35.603. 
Estas devoluciones tra­
ducidas en millones de 
pesetas han significado 
para Toledo una cantidad 
de 8.727 millones, para 
Ciudad Real 7.266, y 
para Albacete 5.721 
millones. Curiosamente 
en Guadalajara, a pesar 
de registrar menor 
número de devoluciones 
que en Cuenca, las arcas 
públicas reembolsarán a 
sus c iudadanos 3.964 
millones de pesetas, fren­
te a los 3.169 de Cuenca. 

En cuanto a las devo­
luciones por provincias 
del modelo 104, Ciudad 
Real es la que más solici­
tudes presentó con 
17.567 seguida muy de 
•etírc¿-'"^éV"írtil'ea'ó'-toh 
16.780. Más lejos se sitúa 
Albacete con 11.747 y 
casi igualadas Cuenca y 
Guadalajara con 6.344 y 
6.046 respectivamente. 
Estas solicitudeá de 
devolución se han con­
cretado en Ciudad Real 
en 565 millones, en Tole­
do en 488 millones, Alba­
cete en 344 millones y tal 
como ocurr ió con los 
modelos tradicionales 
Guadalajara va a reinte­
grar más millones que 
Cuenca a pesar de haber 
registrado menos solici­
tudes: 187 frente a 157. 

J.M.MIRANDA 

Guadalajara 

La Diputación Provincial 
de Guadalajara, que presi­
de el socialista Jesús Ali-
que, quiere promover el 
ingreso de la localidad de 
Cabanillas del Campo, 
situada en el Corredor del 
Henares, en la Mancomu­
nidad de Aguas del Sorbe 
(MAS) como miembro de 
pleno derecho. De momen­
to el presidente de la Cor­
poración Provincial ya se 
ha reunido con el alcalde 
de Cabanillas, Ramiro 
Almendros, el cual ya ha 

La Diputación promueve el ingreso de 
municipios del Corredor en la MAS 

Cabanillas del Campo ya ha mostrado su interés por 
incluirse en la Mancomunidad de Aguas del Sorbe 

mostrado su intención de 
asumir el coste del ingreso 
de su Ayuntamiento en 
dicha mancomunidad con 
plenos derechos y ser "uno 
de sus puntales pagado­
res". La Corporación Pro­
vincial no está interesada 
únicamente en que Cabani­

llas ingrese en la MAS sino 
que quiere promover la 
inclusión de otros muchos 
municipios del Corredor 
como Marchama o. Villa-
nueva de la Torre, Quer y 
Humanes, con el fin de que 
también estos puedan 
beneficiarse de las inversio­

nes que ejecuta la MAS en 
cuanto a renovación de 
redes de agua y otros dere­
chos de los que se benefi­
cian las poblaciones perte­
necientes a esta mancomu­
nidad. 

Desde la institución pro­
vincial, su presidente con­

fía en que aunque el ingre­
so de estos municipios en 
la MAS conllevará una 
modificación de los estatu­
tos cuyo acuerdo requiere 
unaninqidad de sus miem­
bros, espera que se valore 
la situación actual "por 
encima de la que había 

cuando se fundó la manco­
munidad". Para el presi­
dente de la Diputación la 
MAS "debe .ser un organis­
mo vivo capaz de respon­
der a la evolución demo­
gráfica e industrial de la 
provincia" y cree que la 
aceptación de estos nuevos 
municipios sería un acto de 
inteligencia por parte de la 
Mancomunidad porque 
habiendo caudal más que 
Svificiente para abastecer­
los, incrementaría notable­
mente su representatividad 
y su fuerza como ente 
supramunicipal". 
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El grueso llegan desde el Magreb y Sudamerica 

Olivar, viñedo y ajo, 
generadores de 

empleo extranjero 
Cerca de 6,000 inmigrantes 

conducen el campo de la región 
ANGELES S . INFANTES 

Ciudad Real 

Es prácticamente imposible 
contrastar con cifras los 
inmigrantes "nómadas" 
que se desplazan por toda 
España buscando la reco-

Está claro que el tráfico de 
inmigrantes es grande, más 
durante estos meses de 
verano, por todas las tierras 
españolas y Castilla-La 
Mancha no es una excep­
ción. Las 
cinco pro­
vincias cas-
t e 11 a n o -
manchegas 
necesitan a 
los inmi-
g r a n t e s 
para poder 
sobrellevar 
la recolecta 
de cultivos 

diversos, sobre todo olivar, 
viñas y frutas y hortalizas. 

Dar cifras exactas es 
imposible 'pero se puede 
concretar por provincias y 
por cultivos las zonas y 
aproximadamente el 

número de inmigrantes que 
se dedican a labores agríco­
las, durante todo el año, 
pero sobre todo en esta 
época veraniega. 

En Toledo el cultivo que 
mayor número de trabaja­
dores inmigrantes acoge es 
el olivar. En la zona de 
Mora y en los montes de 
Toledo entre 1.000 y 2.000 
inmigrantes participan en 

Las Pedroñeras es 
una de las 

locaUdades que a 
más invrdgxo-Tites 

estas labores. Mientras 
tanto en Cuenca la recogida 
de uva, supone el trabajo 
de unas 1.200 personas, 
sobre todo en la zona de 
Motilla, mientras que el ajo, 
sobre todo en la zona de 
Las Pedroñeras también 
supone el trabajo de unos 
1.000 inmigrantes por tem­
porada. Son las labores que 
mayor número de inmi­
grantes aglutinan aunque 
la reforestación también es 

una tarea 
que en 

C u e n c a 
p u e d e 
s u p o n e r 
trabajo para 
unas 200 
p e r s o n a s . 

por temporada 
atrae, más de 1,000 En la pro­

vincia de 
Albacete los 
ajos tam­

bién son una labor que 
aglutina un gran número 
de trabajadores. En Guada-
lajara el cultivo y recogida 
del espárrago supone el tra­
bajo para unas 700 o 1.000 
personas que llegan desde 
distintos países y por últi­
mo en Ciudad Real es la 
viña la que mayor número 
de trabajadores inmigran­
tes acoge, unos 700 ó 1.000. 

Con respecto a las 
nacionalidades, los trabaja­
dores de África del Norte, 
del Magreb y también los 
sudamericanos son los que 
más habitualmente llegan a 
las labores del campo. 

De los nuevos 68.000 castellano-manchegos en edad de trabajar, 51.000 eran mujeres 

El 75% de los activos de 
los ^90' han sido mujeres 

Bolaños (Ciudad Real) ha década ha estado marcada por un lustro 
La incorporación de acti de reccsión j otro dc exponsión en el empleo 
vos en la década de los 90 
se ha cifrado en Castilla-La 
Mancha en 68.000 perso­
nas, el 95% de los cuales se 
han producido entre 1995 y 
1999; la ocupación se ha 
traducido en 47.000 nue­
vos puestos de trabajo, con 
un ritmo de avance anual 
prácticamente similar al 
conjunto de España y la 
tasa de paro ha pasado del 
13,3% de principios de la 
década al 15,1% en 1999. 
Estos son los datos más 
relevantes que se despren­
den del último informe del 
índice Manpower sobre el 
mercado laboral español. 

En este avance de la 
población activa, el colecti­
vo femenino ha sido 
mucho más dinámico que 
el masculino ya que de 
cada 100 nuevos activos 75 
han sido mujeres. En cifras 
de los 68.000 nuevos acti­
vos, 51.000 corresponden 
al colectivo femenino y 
17.000 al masculino. Esto 
ha significado que el peso 
de los activos femeninos 
sobre el total ha pasado de 
representar el 29% a princi­
pios de los 90 al 34% en 
1999. 

Según el 
informe la 
i n c o r p o r a ­
ción de acti­
vos al merca­
do de trabajo 
ha experi­
mentado un 
c rec imien to 
anual de 

1,1%, prácti­
camente 0 ^ 
puntos por encima de la 
media española, lo que ha 
permitido pasar de los 
598.000 activos a los 
666.000 en 1999. Este avan­
ce ha triplicado el ascenso 
que ha experimentado 
Castilla-La Mancha en 
cuanto a la población en 
edad de trabajar, que ha 
sido del 0,4% anual, lo que 
ha significado la incorpora­
ción de 54.000 personas. 

A pesar del crecimiento 
de 68.000 efectivos a lo 
largo de la última década. 

Las personas que se incorporan por vez primera al mercado, en su mayoría, son mujeres. 

ha incorporación 
de activos al 

mercado de trabajo 
ha experimentado 

un crecimiento 
anual de 1,1% 

cabe diferenciar aos' c'icíos 
económicos muy distintos, 
ya que de este total sólo 
5.000 de ellos se incorpora­
ron entre el 90 y 94. En 
cambio, entre 1995 y 1999 
la expansión en Castilla-La 
Mancha repercutió en el 
incremento de 63.000 acti­
vos más. 

1994. Por 
sexos, la 

empleo que afectó en un 
90% al colectivo masculino. 

En cambio, se produce 
un período expansivo 
durante el lustró 1995-99, 
ya que Castilla-La Mancha 
ha sido capaz de generar 
en sólo este período 86.000 
nuevos puestos de trabajo 
de los 479.000 que tenía en 

En lo que se 
refiere al 
ritmo de 
creación de 
e m p l e o , 
s i e m p r e 
según el 
e s t u d i o 
índice Man­
power, a lo 
largo de los 
90 Castilla-

La Mancha ha incorporado 
47.000 nuevos ocupados 
hasta alcanzar los 565.000 
trabajadores en 1999. No 
obstante cabe destacar que 
se han producido dos 
ciclos económicos total­
mente opuestos. De un 
lado, de 1990 a 1994, perío­
do en que.esta Comuni­
dad, lejos de generar 
empleo, la ocupación des­
cendió en 40.000 persona^ 
pasando de 519.000 traba­
jadores a los 479.000 ocu­
pados de 1994, pérdida de 

El dinamismo de 

aumento de 
parados, según 

M.anpo<wer 

nueva ocu-
p a c i ó n 
durante este 
período fue 
similar entre 
el colectivo 
femenino y 
mascu l ino , 
que ha sido 
del 45 y 55%, respectiva­
mente. • - — 

La consecuencia directa 
del mayor dinamismo de la 
actividad ha provocado un 
incremento del número de 
parados desde los 79.000 
de 1990 hasta los 101.000 
en 1999. Este avance de 
22.000 desempleados es el 
resultado de la incorpora­
ción de 68.000 activos al 
mercado de trabajo que no 
pudieron ser totalmente 
absorbidos en la creación 
de los 47.000 puestos de 
trabajo. No obstante cabe 

la actividad ha 
provocado un 

señalar que Castilla-La 
Mancha registró un impor­
tante aumento del paro en 
el período 90-94 hasta 
alcanzar los 124.000 para­
dos para luego descender 
en el período 95.99 hasta 
los 101.000 actuales. 

Destaca en el índice 
Manpower especialmente 

el incremento 
r e g i s t r a d o 
entre las 
mujeres cuyo 
volumen de 
p a r a d a s 
registró un 
avance anual 
medio del 
4%, muy 

superior al de 
los hombres que se quedó 
en el 1,3%. En este sentido 
de los 22.000 parados en 
1999, el 77% (17.000 muje­
res) corresponden al colec­
tivo femenino. ' 

En términos de. tasa de 
paro, el aumento del 
desempleo ha repercutido 
en su ascenso desde el 
13,3% de principios de la 
década hasta el 15,1% en 
1999, un avance de prácti­
camente 2 puntos . No obs­
tante, este porcentaje sigue 
siendo medio punto infe­
rior a la media española. 
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En total han sido ejecutad^ 

El Leader dejó 2.560 millones 
en Alcaraz y zona de Montiel 

VICRNES, 28 DR )ULIO DR 2000 

DAVID GARCÍA 

Albacete 

La comarca Sierra de Alca­
raz y Campo de Montiel 
(Sacam), en la provincia de 
Albacete ha invertido más 
de 2.560 millones de pesetas 
en el plazo de cuatro, una 
cantidad infinitamente 

superior a los planes, según 
informó el presidente de la 
Fundación Sacam, Antonio 
González Cabrera. 

Estas inversiones, explicó 
en rueda de prensa, se han 
ejecutado a través de la 
puesta en marcha de dife­
rentes iniciales empresaria­
les que han recibido el apoyo 
de la iniciativa comunitaria 
LeaderIL 

En total se han ejecutado 
289 proyectos, relacionados 
con el turi.smo rural, conser­
vación y mejora del medio 
ambiente, creación de 
pequeñas empresas de arte­
sanía y servicios comple­
mentarios, formación profe­
sional y ayudas a la contrata­
ción y apoyo técnico al desa­
rrollo rural entre otros. Por 
sectores, el que más inver­
sión recibió fue el dedicado 
al turismo rural con 930 
millones, seguido por el de 
pequeñas empresas de arte-

Las personas beneficiadas de este programa son 
147 y el número de empleos creados 185 

Los proyectos se relacionan con el medio ambiente y turismo rural. 

sania y servicios con 669 
millones, formación profe­
sional y ayudas a la contrata­
ción cort 537 y conservación 
y mejora del medio ambien­
te y el entorno con 122. 

Los municipios que más 
proyectos desarrollaron fue­
ron los de Ossa de Montiel, 
Alcaraz, Peñas de San Pedro, 
San Pedro, Lezuza y Salobre. 
El total de beneficiarios en 

este programa asciende a 
147 personas. El número de 
empleos que se ha creado 
han sido 185, de los que 91 
son a jomada completa y el 
resto temporales. 

Estos datos han sido cali­
ficados por González Cabre­
ra muy satisfactorios, de ahí 
que ya estén ejecutando los 
trámites para solicitar ayu­
das al programa Leader 

Plus, cuyas actuaciones se 
centrarán en una apuesta 
por las energías renovables. 

El presidente recordó que 
en la comarca de la Sierra de 
Alcaraz y de Campo de 
Montiel, se podrían ubicar 
hasta 20 ó 25 parques eóli-
cos, "lo que reportará gran­
des beneficios a los ayunta­
mientos". 

La comarca de Sacam la 
integran un total de 25 
municipios que constituyen 
una quinta parte de la .super­
ficie de la provincia de 
32.000 personas cuya voca­
ción es acoger al visitante 
para ofrecerle los encantos 
de su paisaje, gastronomía, 
etc. 

Mirando al suroeste está 
una zona de transición con 
los sistemas ibéricos y héti­
co, con paisajes montañosos 
y ríos. En dirección al este, la 
comarca se transforma en 
llano, lindando con el térmi­
no municipal de Albacete. 
En el límite septentrional se 
sitúan las tierras que históri­
camente formaron parte del 
Campo de Montiel 

El i^ntamíento de 
Albacete tendrá al 
día su cobro de IBI 
Tras el convenio firmado con 
el centro deQestión Catastral 

DAVID GARCÍA 

Albacete 
El ayuntamiento de Albace­
te y el Centro de Gestión 
Catastral en la provincia, fir­
maron esta semana un con­
venio de colaboración que 
permitirá agilizar los trámi­
tes del proceso de alta de los 
nuevos edificios y viviendas 
y evitar de este modo la acu­
mulación de recibos puestos 
al cobro 
para los 
c i u d a d a ­
nos. 

Así lo 
explicaba el 
concejal de 
Hacienda y 
P a t r i m o ­
nio, Pedro 
G ó m e z 
M o r a , 

públicas que estarán al día 
en sus cobros es por lo que 
se firma este convenio. 

Gómez Mora señalaba 
asimismo, que el acuerdo no 
tiene un fin recaudatorio 
puesto que los impuestos no 
van a subir, sólo se van a 
ajustar a su tiempo. De este 
modo, el ayuntamiento será 
quien proponga las altas 
catastrales, las envíe al tam­

bor informá­
tico del 
Catastro y 
una vez pro­
puesta el 
alta, se da la 

El acuerdo no tiene 
jun fin recaudatorio 
porque los impuestos orden para 

no van a subir, sólo 'a 
se van a ajustar a 

su tiempo 

quien aseguraba que el 
acuerdo es casi unilateral 
porque el trabajo lo raliza el 
Ayuntamiento y é's est#Tns-
titución quien debe contra­
tar y pagar con fondos pro­
pios a la empresa adjudica-
taria de este servicio. 

No obstante, aseguraba 
que en beneficio de los ciu­
dadanos y de las arcas 

emisión 
de los reci­
bos. 
El ayunta-
m i e n t o , 

mientras tanto, tendrá que 
sacar a concurso el pliego de 
condiciones para adjudicar 
el servicio dé'búSqúeda de 
nuevas viviendas y locales. 

La intención es entregar 
el servicio a una empresa 
que tenga medios suficien­
tes para hacer un "mapeo" 
de la ciudad a través de 
fotografía aérea digital. 

j v 
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ya está en los mejores kíoskos de Madrid 
ALENZA, 20 
STA. ENGRACIA-BRAVO MURILLO 
BRAVO MURILLO, 98 
COMANDANTE ZORITA, 30 
ORENSE, 2 
ORAL. PERÓN, 16 
P° CASTELLANA, 164 
PL. CUZCO 
FCO. GERVÁS, 8 
C. HAYA-B. MURILLO 
PL DE CASTILLA 
AGUSTÍN DE FOXÁ, 32 
SERRANO, 108 
DIEGO DE LEÓN, 24 
DIEGO DE LEÓN, 46 
JUAN BRAVO. 40 

CONDE DE PENALVER, 62 
CONDE DE PENALVER, 30 
GOYA, 63 
GOYA, 51 
ALCALÁ, 131 
NARVAEZ, 2 
ALCALÁ, 185 
RÍOS ROSAS, 57 
JOSÉ ABASCAL, 58 
EDUARDO DATO, 19 
PL. STA. BARBARA, 4 
RECOLETOS, 1 , 
PL. DE LA INDEPENDENCIA, 2 
PL. DE LA INDEPENDENCIA, 10 
CIBELES-CORREOS 
CIBELES P° DEL PRADO 

- PL. DE LAS CORTES, 6 
- ALCALÁ, 25 
-PTA. DEL SOL, 13 
- PTA. DEL SOL, 11 
- PTA. DEL SOL, 8 
- P DE ISABEL II, 8 
- QUINTANA - FERRAZ 
- PRINCESA, 82 
- PRINCESA, 70 
- PRINCESA, 56 
- PRINCESA, 23 
- GRAN VIA, 78 
- GRAN VIA, 38 
- MONTERA-GRAN VIA 
- ALCALÁ, 46 
- KIOSCO DE AUTO RES 
- GLTA. DE CUATRO CAMINOS, 5 
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Este parque tendrá una cap̂ ^̂  

Enei^ías EóUcas de Cuenca inveitiirá 
7.500 millones en su parque eólico 

CESAR ARMUÑA 

Cuenca 

La empresa "Energías Eóli-
cas de Cuenca S.A." inverti­
rá unos 7.500 millones de 
pesetas en el parque eólico 
que se va a construir en las 
sierras de Tondos y Bascu-
ñana, en el término munici­
pal de Cuenca capital, que 
va a tener capacidad para 
generar 49,5 mega vatios de 
energía eléctrica y supondrá 
la primera instalación de 
este sector energético en la 
provincia conquense, en la 
que tiene unas grandes posi­
bilidades de desarrollo, ya 
que se calcula que tiene 
posibilidades de generar 365 
megavatios de potencia 
eléctrica. 

La construcción del par­
que eólico va ser posible 
gracias al convenio de cola­
boración que 
firmaron esta 

alcalde de la 
ciudad, José 
Manuel Martí­
nez Cenzano y 
A b r a h a m 
Sarrión y Félix 
Rivas, admi­
nistradores de 
"Energías Eóli-
cas de Cuenca S.A.", una 
sociedad que han constituí-
do las empresas Energías 
Eólicas Europeas; Construc­
ciones Sarrión; Construccio­
nes González y Caja de Cas­
tilla-La Mancha (CCM) para 
el desarrollo de la energía 
eólica. 

El convenio supone el 
alquiler por parte del Ayun­
tamiento de Cuenca de los 
terrenos municipales situa­
dos en la Sierra de Tondos y 
en la Sierra de Bascuñana, a 
razón de 10 pesetas por 
metro cuadrado al año en 
aquellas fincas rústicas en 
las que se van a instalar los 
aerogeneradores, aparte de 
una cuantía fija de 200.000 
pesetas al año por cada 
generador eólico que se ins­
tale, lo que supondrá para la 
institución municipal unos 
ingresos de entíe- 20 y 40 
millones de pesetas al año. 

Por su parte, la "Energías 
Eólicas de Cuenca" tiene un 
gran interés en iniciar cuan-

La intención es que esté acabado antes de finalizar el año 
2001 y en pleno funcionamiento en unos 15 meses 

to antes el nuevo parque 
eólico, después de haber 
estado estudiando las carac­
terísticas del viento en la 
zona, que finalmente han 
aconsejado iniciar la fase de 
construcción y asumir el 
riesgo empresarial que 
supone acometer un proyec­
to de esta envergadura, que 
en principio va a suponer 
una inversión de en tomo a 
7.500 millones de pesetas, 
señalaba Rivas, mientras 
que la intención es que el 
parque esté acabado antes 
de finalizar el año 2001 y 
que entre en funcionamiento 
en un plazo de 14 o 15 
meses. 

Asimismo, el coadminis­
trador de Energías Eólicas 

de Cuenca 
y a la vez 
presidente 
de Energías 
E ó l i c a s 
Europeas , 
i n d i c a b a 

Esta primera 
instalación será 
sucedida con la 
creación de dos 

nuevos parques en 
esta provincia 

que aun no 
se ha deter­
minado el 
número de 
aerogenera­

dores que van a instalarse en 
el nuevo parque, ya que va a 
depender de los avances tec-
nológicosque se produzcan 
en los próximos meses. 

De hecho, esperan contar 
dentro de muy poco tiempo 
con el proyecto, pero se está 
definiendo exactamente 
cual es la tecnología que se 
va a incorporar. 

La tecnología que está 
ahora mismo en el mercado 
desde el punto de vista 
comercial permite la fabrica­
ción de aerogeneradores que 
producen cada uno 660 kilo­
vatios, pero se está asistien­
do a saltos tecnológicos en 
cuestión de -unos meses y 
semanas, de tal forma que 
ahora mismo se podría plan­
tear colocar aerogenerado­
res de hasta 1,5 megavatios 
que-multiplican por más de 
dos la potencia,pór lo que la 
empresa promotora todavía 
no ha decidido el tipo de 
aerogenerador que semon-
tará, según añadía. 

En la imagen, un momento de la fimia del convenio. 

Por su partej ,l^artíne^,,,,(;£)rriinf de la .actual moder-
Cenzano destacaba la 
importancia de la firma del 

convenio, puesto que puede 
suponer el primer paso para 
que Cuenca se convierta en 
el futuro en una provincia 
que genere energía eléctrica 
para su propio consumo y 
eventualmente también 
para vender a otros lugares. 

A su juicio, con esta ini­
ciativa el Ayuntamiento de 
Cuenca ha apostado decidi­
damente por el futuro en la 
misma línea en la que ya lo 
ha hecho el Gobierno de 
Castilla-La Mancha y ha 
entrado ya "en definitiva e 
irreversiblemente" en el 

nidad. 
En este sentido, el regi­

dor conquense dijo que si se 
concretan de forma positiva 
las investigaciones que se 
están realizando en estos 
momentos por parte de 
diversas empresas del sec­
tor, la provincia de Cuenca 
contará con unas instalacio­
nes capaces de generar 365 
megavatios de potencia 
eléctrica, gracias a la crea­
ción de parques eólicos en 
diferentes puntos de la geo-
grañ'a provincial. 

Dentro de este posible 
plan de implantación de la 
energía eólica la capital con­

quense, va-a tener un papel 
destacado, ya que esta pri­
mera instalación será suce­
dida si los resultados experi­
mentales lo aconsejan, con la 
creación de dos nuevos par­
ques en su término munici­
pal, que tendrán una poten­
cia estimada de 50 megava­
tios cada uno, destacó Martí­
nez Cenzano. 

Estas posibilidades fue­
ron ratificadas por el propio 
Rivas, que resaltó el interés 
que genera la provincia de 
Cuenca para todas las 
empresas que trabajan en el 
campo de la energía eólica, 
porque saben que tiene un 
gran potencial. 

El dinamismo del sector eólico genera 
1.500 empleos en toda la región 

El sector de la energía eóli­
ca tiene gran dinamismo 
como pone de manifiesto 
que en sólo año y medio el' 
plan industrial que está 
desarrollado Energías 
Eólicas ha generado 1.500 
empleos en toda la región, 
directos e inducidos, 
según explicaba Rivas. 

Esta cifra se incremen­
tará por los 70 empleos 
directos de la fábrica de 
root-joing que ya ha empe­
zado a construir en Cuenca 
la empresa "Gamesa Eólica 
S.A." y a través de la con­

tratación del personal que 
se dedique al manteni­
miento de los parques. 

Otro tanto ha ocurrido 
en Castilla-La Mancha, en 
la que empresas que ya 
existían están incrementa­
da su facturación, mientras 
que se están creando nue­
vas empresas que permi­
ten desarrollar un entra­
mado industrial que está 
girando en tomo a la ener­
gía eólica. En este sentido, 
Rivas recordaba que hay 
una fábrica de palas que 
está en Albacete; hay dos 

empresas que están 
haciendo las columnas de 
los aerogeneradores, con 
factorías situadas en Tome-
lloso y en Madrigueras; se 
ha producido también un 
desarrollo de empresas de 
grúas; en Noblejas se ha 
instalado una fábrica de 
turbinas y se han desarro­
llado fábricas para las 
carcasas de los aerogenera­
dores, además de la mano 
de obra tanto para la cons­
trucción de obra civil como 
para la construcción eléc­
trica. 

Los empresarios 
ya pueden 

solicitar 
¡lyudaspara 

la innovación 

REDACCIÓN 

C-LM 

La Confederación Regio­
nal de Empresarios de 
Castilla-La Mancha está 
informando a las empre­
sas de la comunidad autó­
noma de la posibilidad de 
solicitar ayudas para 
potenciar la fomración en 
el ámbito de la innovación 
y el desarrollo, en el 
marco del Acuerdo Regio­
nal por el Empleo. 

Entre otras entidades, 
los empresarios que estén 
interesados en este pro­
grama podrán incorporar 
a jóvenes titulados para el 
desarrollo de proyectos de 
innovación que deberán 
estar necesariamente diri­
gidos y coordinados por 
algún departamento de la 
Universidad de Castilla-
La Mancha o con algún 
Centro Tecnológico de la 
región;"a""té'riOt "de la 
Orden publicada en el 
DOCM del 21 de julio. 

La adscripción a este 
programa, que conlleva 
unas ayudas que no será 
posible dilatar para la con­
tratación de la misma per­
sona por un período supe­
rior a 24 meses, podrá soli­
citarse a partir de este 
momento y será resuelta 
por el Director General de 
Formación y Empleo y la 
Comisión Regional de 
Seguimiento en el plazo 
máximo de tres meses. 

Solo en caso de que se 
hubiera formalizado con 
el beneficiario anterior un 
contrato indefinido podrí­
an prorrogarse por otros 
dos años las ayudas para 
una misma plaza si se 
incorpoi'a a.un nuevo tec-
nólogo, cuya ' cuantía 
comenz.ará a satisfacerse a 
partii" del momento en 
•que fuese^fectivo el men­
cionado contrato. Para la 
incorporación de titulados 
a las empresas, se prevén 
ayudas de hasta 150.000 
pesetas mensuales, para 
cubrir los costes salariales 
de los participantes, con 
un máximo de 2.100.000 
pesetas anuales, en las que 
se incluirán déos mensua­
lidades en concepto de 
paga. 
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La empresa Retraoilin^^ 

Manzanaires tendm la mayor planta 
de España de iregenemción de aceite 

F. J . LLANA NIETO 

Manzanares (Ciudad Real) 

La empresa Retraoil, 
perteneciente a Urbaser, 
tiene previsto construir 
en la localidad ciudadre-
aleña de Manzanares 
una planta de regenera­
ción de aceites usados, 
que según se ha señala­
do desde la 
c o m p a ñ í a , 
será la más 
grande de 
España por 
c a p a c i d a d . 
En total, la 
planta podrá 
r e c u p e r a r 

Tendrá una capacidad anual de recuperación de 40.000 
toneladas de aceite procedente de la industria y la automoción 

tamiento de Manzanares 
deberá conceder las 
correspondientes licen­
cias de ejecución. 

La construcción de la 
planta de 
reciclaje de 
a c e i t e s 
s u p o n d r á 
una inver­
sión de 
3 . 7 0 0 
m i l l o n e s 
de pesetas 

40.000 tone- rnismOS propiedades Y generará 

Todo el aceite 
recogido se 

reciclará y podrá 
volver a ser 

utilizado con las 

ladas de 
aceite al año, 
provenientes de la 
industria y la automo­
ción. 

El plazo de ejecución 
de la obra todavía nó se 
ha definido, ya que hasta 
el mes de agosto no se 
conocerá la resolución Dragados , 
de la Direc- . ^ i ^ ^ ^ . 

Hasta el mes de 

cerca de 50 
e m p l e o s , 

entre directos e indirec­
tos. 

Retraoil es una socie­
dad de reciente creación 
perteneciente a Urbaser,-
que es la cabecera del 
g rupo de servicios de 

La nueva 
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Recuperar el aceite empleado en la Industria de automoción es uno de los grandes objetivos medioambientales. 

ción General 
de Calidad 
A m b i e n t a l 
de la Conse­
jería de 
Agr i cu l t u r a 
y Medio 
A m b i e n t e 
sobre el 
Estudio de 
I m p a c t o 

agosto no se 

c o m p a ñ í a 
se encar­
gará de 
recoger los 
a c e i t e s 
u s a d o s 
por la 
industria y 

impacto ambiental laautomo-
de la planta f̂ '̂ n para 

su poste­
rior trasla-

conocerá la 
resolución sobre el 

Ambiental del proyecto, do a diez centros de 
Posteriormente, el Ayun- transferencia que tiene 

repartides-por-<liierief(tes • 
partes del territorio 
nacional. 

Una vez transferido, 
el aceite se llevará a la 
planta de Manzanares 
para su posterior recupe­
ración y reciclaje. Esta es 
una de las principales 
características del pro­
yecto, ya que el aceite 
recogido se convertirá al 
100% en un nuevo aceite 
totalmente apto para su 
uso, con lo que no se 
produce ningún tipo de 
impacto medioambien­
tal. 

:.D:i?ara:.'la..£)onsl:ruceión 
de la planta se ha emple­
ado la tecnología más 
avanzada del momento, 
procedente de Italia y 
Francia. 

Además del beneficio 
medioambiental que 
supondrá este centro 
una vez que esté funcio­
nando, también destaca 
la aportación al desarro­
llo de la localidad. Así, 
recientemente Urbaser 
firmó un convenio de 
colaboración con el 
Ayuntamiento de Man­
zanares y la Universidad 

de Castilla-La Mancha 
en vir tud del cual los 
alumnos de la Escuela de 
Caminos y de la facultad 
de Químicas podrán rea­
lizar prácticas en la plan­
ta. 

En España anualmen­
te se utilizan cerca de 
240.000 toneladas de 
aceite industrial. 

Además de Retraoil, 
el grupo Urbaser tiene 
otras dos empresas, Dra-
mar y Urbamar, dedica­
das a la recuperación de 
aceite procedente de los 
barcos. 

El Gobierno 
regional invertirá 
2.500 millones en 

depuración de 
aguas en Toledo 

REDACCIÓN 

Toledo 

El Consejo de Gobier­
no de Castilla-La Man­
cha ha aprobado en su 
reunión del pasado día 
25 de julio, a propuesta 
de la Consejería d e 
Obras Públ icas , una 
inversión cercana a los 
2.500 millones de pese­
tas para la construc­
ción de varias estacio­
nes d e p u r a d o r a s de 
agua en la provincia 
de Toledo. 

En concreto, el 
Gobie rno regional 
invertirá más de 1.260 
millones de pesetas en 
la pues ta en marcha 
de una estación de tra­
tamiento de agua pota­
ble pa ra el abasteci­
miento de la manco­
m u n i d a d del río Algo-
dor y la conexión con 
la conducción existen-
j^.iírrnunlj'i 'i Ir.'srn y.'A 

Asimismo, se ha 
d a d o luz ve rde a la 
cons t rucc ión de las 
obras , explotación y 
mantenimiento de las 
es tac iones d e p u r a - " ' 
do ras de aguas resi­
dua les de Ugena, 
Yeles, Esquivias, Mas-
caraque, Villanueva de 
Bogas y Vil lamuelas, 
localidades todas ellas 
de la provincia de 
Toledo, por un importe 
super io r a los 1.200 
millones de pesetas. 

_-cr 

ANGELES S . INFANTES 
Ciudad Real 

La empresa Geosis y la 
Univers idad de Casti­
lla-La Mancha (UCLM) 
trabajarán en la gestión 
de recursos ambienta­
les, agrícolas e hídricos 
gracias a un convenio 
f i rmado entre a m b a s 
instituciones que utili­
zará las más innovado­
ras tecnologías, como la 
teledetección espacial y 
el t r a tamien to digi ta l 
de las imágenes. 

Estos proyectos están 
encaminados funda­
menta lmente al es tudio 
y la gestión de recursos 
hídricos, medioambien-

Geosis y la UCLM colaborarán en la 
gestión de recursos agrícolas y ambientales 
En virtud de un convenio firmado entre ambas entidades 

que utilizará las más m,odernas tecnologías 

tales y agrícolas en los 
mercados internaciona­
les, y se pre tende llegar 
al mercado in terna­
cional, entre otros a paí­
ses como Méjico o a 
Marruecos. 

El convenio firmado 
tiene una vigencia de 
cinco años y en los pro­
yectos que se desarro­

llen colaborarán el Ins­
t i tuto de Desarrol lo 
Regional (IDR) a través 
de la sección de telede­
tección y la escuela téc­
nica de ingenieros de 
Caminos , Canales y 
Puertos. 

El principal objetivo 
del convenio es la apli­
cación de los sistemas 

de información geológi­
ca y geográfica de la 
empresa a la teledetec­
ción espacial y el trata­
miento de imágenes 
para es tudios de ges­
tión y recursos hídricos, 
agrícolas, med ioam­
bientales, temas de geo­
logía, ingeniería sísmi­
ca y transportes. 

A m b a s e n t i d a d e s 
señalaron la importan­
cia que tiene la colabo­
ración de la Universi­
dad y el m u n d o de la 
empresa , ya que la 
experiencia tanto en el 
ámbito científico como 
en el tecnológico ha 
s ido a b s o l u t a m e n t e 
positiva. 

La empresa Geosis se 
marcó tres e tapas según 
su pres idente: la conso­
l idación del mercado 
nac iona l , la Unión 
Europea y la internali-
zación de los activida­
des . 

Los pr imeros países 
elegidos son Méjico y 
Mar ruecos , p o r q u e se 
consideran interesantes 
en la d ivers idad de pro­
yectos que se pueden 
desarrol lar . En este 
p u n t o tiene una impor­
tancia clave la universi­
dad , a través de la cual 
es m u c h o más fácil 
internarse en cualquier 
país. 
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La empresa diversifica s^ 

Informygest aumenta un 
200% su caitefa de clientes 

ALICIA SÁNCHEZ 

Guadalajara 

"El mercado de la infor­
mática en Guadalajara 
capital no está saturado". 
Los resultados econó­
micos de Informygest S.L. 
responden a esta situación 
óptima descrita por una 
de las técnicas de dicha 
empresa, Susana Jiménez, 
quien ha señalado a Eco-
noinín y Empresas de Casti-
lla-Ln Mancha que 
Informygest, dedicada a 
la informática y aplicación 
de sistemas de telecomu­
nicaciones, ha experimen­
tado en el último año un 
incremento en su cartera 
de clientes superior al 
200%. 

Los servicios de esta 
firma de informática se 
ofrecen a empresas tan 
dispares en su actividad 
como gestorías, automóvi­
les, metal, restaurantes>i 
etc. El mercado natural de 
Informygest S.L. es Gua­
dalajara capital así como 
sociedades alcarreñas y 
madrileñas instaladas en 
el Corredor del Henares. 

Una de las claves del 
éxito es el seguimiento 
que esta empresa que hace 
de las páginas webs que 
construye. "Lo idóneo es 
revisarlas y actualizarlas 
para mantener una buena 
imagen de la empresa 
cada seis meses, aunque 
depende también mucho 
del tipo de actividad de la 
misma pudiendo este 

ha firma apuesta por actualizar las webs cada 
15 días o seis meses, en función de la actividad 

Sus principales clientes son empresas del £or«edorideliHenare$ y^uadalájara'£6pitál'.^ 

tiempo incluso reducirse a tarde en descargar la 
15 días", señalaba Susana información. 
Jiménez. De otro lado, Informy-

Las claves de una pági- gest ha diversificado su 

Informygest 

na web bien 
d i s e ñ a d a 
está en la 
cantidad de 
i n f o r m a ­
ción que dé, 
que ésta sea 
breve, clara 
y directa al 
cliente. No 
es recomen­
dable que 

tengan muchas fotos para 
que el que el usuario no 

realizcirá cursos el 
prójdmo otoño 
para grupos o 
personalizados 

para empresarios 

La 
nios. 

actividad y 
realiza la 
contabilidad 
a empresas, 
además de 
hacer traduc­
ciones en 
varios idio­
mas para 
empresas de 
ámbito inter­
nacional, 

gestión de domi-
implantación de 

redes para empresas y 
cursos a empresarios es 
otra de las actividades de 
que desarrolla Informy­
gest. Una de las peculiari­
dades de la firma es que 
sus cursos son ofrecidos a 
medida del cliente, 
empresarios en su mayo­
ría, a quien se les puede 
impartir de forma indivi­
dualizada. 

Para el mes de octubre, 
previsiblemente, la 
empresa prevé poner en 
marcha un nuevo curso de 
Office, para un grupo de 
entre 15 y 20 personas. 

Unas 60 empresas 
toledanas optarán 

al Prínce XXI 
El objetivo es formar consultoras 

en las nuevas tecnologías 
demostrar su experiencia 
en materia de consultoría 
estratégica y tecnológica 
en sistemas de informa-

REOACCIÓN 

Toledo 

La Cámara de Comercio e 
Industria de Toledo con­
voca a todas las empresas 
toledanas que desarrollen 
consultorías estratégicas y 
tecnológicas en sistemas 
de información a partici­
par en la tercera fase del 
Programa Prince XXI, 
para asesorar a las pymes 
industriales e introducir­
las en la sociedad de la 
información y el comercio 
e l ec t rón i ­
co. 

E s t a 
fase de 
"Asesora -
m i e n t o 
personal i ­
zado del 
p r o g r a m a 
Pr-Tri-'c'er 
X X I " , 

puesto en marcha por el 
Ministerio de Ciencia y 
Tecnología y las Cámaras 
españolas, tiene por obje­
tivo la realización de con­
sultorías en tecnologías de 
la información a 750 
pequeñas y medianas 
industriales de todo el 
país y, en el caso de Tole­
do, abarca a 60 firmas 
interesadas en la implan­
tación de las nuevas tec­
nologías. 

Las empresas locales y 
provinciales que deseen 
participar en esta convo­
catoria pública deben 

La iniciativa fue 
pionera en 

Quadalajara a nivel 
regional, donde se 
dirigió al sector 

industrial 

cion y comunicación y 
aportar al menos tres con­
sultores. Estos profesiona­
les deben responder al 
siguiente perfil: titulación 
académica universitaria y 
dos años de experiencia 
en este campo o diez años 
de experiencia en el sec­
tor: que hayan participado 
en dos o más proyectos de 

i m p l a n t a ­
ción de sis­
temas de 
i n f o r m a ­
ción y que 
t e n g a n 
c o n o c i ­
m i e n t o s 
especi^ficos 

en internet 
y comercio 

electrónico. 
Las empresas locales y 

provinciales que deseen 
participar en esta convo­
catoria pública deben 
demostrar su experiencia 
en materia de consultoría 
estratégica y tecnológica 
en sistemas de informa­
ción y comunicación y 
aportar al menos tres con-

• sultores. 

Guadalajara fue la pri­
mera provincia en poner 
en marcha este programa/ 
En una primera fase estu­
vieron adscritas 65 empre­
sas del sector industria. 

BOLETÍN DE SUSCRIPCIÓN ECONOMÍA Y EMPRESAS 
FORMA DE PAGO 
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Banco o Caja de Ahorros 
Oficina 
Nombre del titular 
CIF/DNI 
Dirección 
Población „ _ Telf: 

Firma autorizada 

IDEaSTILLUAMANCHAI 

RECIBO BANCARIO 
\^uy Seño r m f o : Le ruego se s i rva ca rga r en m 
Cuen ta Corr iente / L ibreta de Ahor ros , los recibos 
q u e le s e a n p r e s e n t a d o s p o r E C O N O M Í A Y 
E M P R E S A S e n c o n c e p t o d e C o n t r a t o d e 
Suscr ipc ión 

ENTIDAD OFICINA DuC M9 CUBNDi 

t/ Si Vd. desea suscribirse por correo, rellene este cupón y envjdo a: 

ECONOMÍA Y E M P R E S A S . Apartado de Correos, 139. Cuenca. 
Tan pronto nos llegue le comenzaremos a enviar el periódico. 
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Se trata de un sitio ideal̂ ^ 

El mejof turismo rural en 
el Hostal Alto Tajo 

BELÉN PIAZ 

Poveda (Guadalajara) 

El Hostal Alto Tajo está 
si tuado dentro de una 
zona tranquila a las afue­
ras de Poveda de la Sie­
rra, con una población de 
unos 200 habitantes y un 
paisaje en contacto con la 
naturaleza, en el corazón 
del Alto Tajo y a pocos 
kilómetros de {á Serranía 
de Cuenca. 

Lleva en funciona­
miento desde el año 
1992, fecha en la que sus 
dueños, Eloy y Pilar de­
cidieron construir unos 
de los hostales con ma­
yor capacidad de esta zo­
na, contribuyendo, de es­
ta manera, a la creación 
de las infraestructuras 
turísticas necesarias para 
el desarrollo del Alto Ta­
jo. 

El visitante que hasta 
este tranquilo lugar Síf'a^-
cerque podrá encontrar 
todo tipo de comodida­
des puesto que el hostal 
dispone de habitaciones 
exteriores y todas cuen­
tan en su 
interior con 
baño com­
pleto, agua 
caliente y, 
sobre todo, 
calefacción 
para los 
meses de 
invierno. 

C o n c r e ­
ta m e n t e . 

Fue inaugurado en 1992 y dispone de 
23 habitaciones totalmente equipadas 

El restaurante ofrece al comensal comida casera. 

El Abuelillo, 
la comida 

más casera 
El restaurante tiene una capacidad 

para unas 45 personas 
BELÉN DÍAZ 

Cuenca 

El restaurante El Abuelillo 
lleva ya en funcionamien­
to casi quince años, perío- preparado para realizar.en 
do en el que han tenido él todo tipo de celebracio-

pone de una capacidad 
para unos 45 comensales, 
lo cierto es que está perfec­
tamente acondicionado y 

El hostal ofrece 
una carta 

de productos 
típicos de la 

comida casera 

serrana 

dispone de diecinueve la dueña de este hostal, 
habitaciones dobles y En su comedor, que 
cuatro habitaciones tri- cuenta con una capaci-

Desde el hostal el visitante puede ivAciar ái^iviáaáei'corriópáséóií'á'(iátíé/lió: •'•''•-'"-•'—' '- •''••'' 

pies, con capaciaad para dad de hasta 70 comen- Hay que tener en 
unas 50 personas aproxi- sales, podremos degus- cuenta también que des-
madamente. En cuanto al tar sus especialidades ca- de el Hostal Alto Tajo se 
precio, 5.000 pts. sólo el seras puesto que ofrece contribuye al conoci-

a l o j a m i e n t o una carta de productos miento de la zona me-
y 6.500 pts . típicos de la comida case- diante la entrega de folíe­
la estancia en ra serrana, tales como el tos y rutas, y el visitante 
una habita- morteruelo de Poveda, puede realizar diferentes 
ciín triple. las migas del Tajo, el cier- actividades que ofrece la 

Pero, sin du- vo estofado, el asado de zona, como el piragüis-
da alguna, lo cordero, setas en tempo-
que más lia- rada, gachas de matanza 
ma la aten- o trucha asalmonada, 
ción es la co- También se pueden de­
mida casera gustar los postres típicos 
que prepara de la zona, como cuajada 

con miel, leche frita, bu­
ñuelos de viento, puding 
casero o arroz con leche. 

mo, la pesca, los paseos a 
caballo, senderismo e, in­
cluso, la escalada. 

Hostal Alto Tajo 
C/ La Ermita s/n 

Poveda de la Sierra 
(Guadalajara) 

Tfno: 949 81 61 51 

que cambiar de domicilio 
en dos ocasiones hasta ins­
talarse en la actual direc­
ción, a las afueras de la 
provincia de Cuenca. 

Desde que comenzara 
su andadu­
ra, se ha de­
dicado a la 
cocina de la 
comida ca­
sera, espe­
c i a l m e n t e 
destinada a 
los trabaja­
dores de la 
c o n s t r u c ­
ción que a-

cuden cada día a degustar 
sus platos, con un menú 
de 800 pesetas por perso­
na. 

A pesar de que el Res­
taurante El Abuelillo dis-

Entre los evenXos 
(\ue se 

pueden celebrar 
destacan las 

comuniones 
y los bautizos 

nes, como comuniones y 
bautizos. 

En la actualidad se en­
cuentran trabajando en El 
Abuelillo cuatro emplea­
dos que se ocupan de a-

tender a la 
clientela que 
allí acude du­
rante todos 
los días de W 
semana pues­
to. Quien acu­
da al este res­
taurante po­
drá encontrar 
un trato agra­
dable y un 

ambiente confortable y 
moderno. 

El Abuelillo 
Julio Melgar, 2 

(Cuenca) 
Tfno 926 22 02 21 

El arte rupestre levantino 
en Villar del Humo 

REDACCIÓN 

Cuenca 

Camino de Villar del Hu­
mo encontramos una an­
tigua ermita rodeada de 
pinos. Enseguida llega­
mos a este precioso pue­
blo serrano, situado en la 
Sierra de las Cuerdas, en 
las últimas estribaciones 
del Sistema Ibérico. Su 

conjunto urbano tiene in­
terés por la conservación 
de la tipología parcelaria 
y edificatoria. 

Se desarrolla a ambos 
lados de la Plaza Mayor, 
donde se forman conjun­
tos de gran valor y cali­
dad ambiental con adar­
ves entre ellos y peque­
ñas plazas, algunas casas 

adornadas con fósiles en 
las fachadas. 

El entorno paisajístico 
de la población es de 
gran calidad, con lugares 
abruptos de difícil acceso 
y rodeado de densos bos­
ques, donde se sentaron 
grupos humanos durante 
la prehistbria, que utili­
zaron abrigos y covachas 

para realizar pinturas re­
lativas a sus modos de 
vida. 

Se trata de muestras 
de arte rupestre levanti­
no, siendo este núcleo de 
Villar del Humo el más 
occidental. Se encuentra 
en la zona llamada Peña 
del Escrito y Selva Pas­
cuala. 

Una muestra de las pinturas que podemos encontrar. 
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Congresos 

•NAGUSI 
Fecha: Del 12 al 15 de 
octubre 
Sector: Feria 
relacionada con el 
deporte y el tiempo 
libre 
Lugar: Bilbao 

•SING 
Fecha: Del 25 al 27 de 
septiembre 
Sector: Feria 
relacionada con la 
imagen y el sonido 
Lugar: Valencia 

•FERIA DEL 
AUTOMÓVIL 
Fecha: Del 6 al 15 de 
octubre 
Sector: Automóvil y el 
mundo del motor 
Lugar: Las Palmas 
(Islas Canarias) 

•CEVIDER 
Fecha: Del 25 al 30 de 
septiembre 
Sector: Feria de Mues­
tras Internacional de 
Valencia de cerámica-
Lugar: Valencia 

•A GENDA 
ECONOMÍA Y EMPRESAS / 39 

Cursos y Jornadas • Ferias 

A CURSO; Orientar la empresa al cliente 
Dir igido: A autónomos y trabajadores de todos los sectores 

Fecha: Septiembre 

Duración: 120 horas. 

Modal idad : A distancia. 
Infonnación e Inscripciones: Centro de Formación de la Federación Empresa­
rial Toledana. Paseo de la Rosa, 4. Toledo 
Lugar de celebración: Toledo 

Teléfono: 925 25 77 07 

• CURSO: Analizar y reducir costes 

Dir ig ido: A autónomos y trabajadores de todos los sectores. 
Inicio: Septiembre 
Horar io: A distancias 
Coste del Curso: Gratuito. 
Información: Federación Empresarial Toledana 
Paseo de Recaredo, 1 45002 Toledo 
Lugar de celebración: Toledo 
Teléfono: 925 25 77 07 

• CURSO: Contabilidad y Facturación 

Dir igido: A gerentes, responsables y trabajadores de PYMES 
Fecha: Del 18 de septiembre al 29 de octubre 
Duración: 20 horas lectivas. 
Horario: De lunes a viernes, de 20 a 22 horas. 

Coste del curso: Gratuito . 
Modal idad : Presencial. 
Información e Inscripciones: Fundación Municipal C / Marqués de Múdela, 
24. 13.600 Alcázar de San Juan 
Lugar de celebración: Alcázar de San Juan (Ciudad Real). 
Teléfono: 925 21 18 20 

CUENCA 

XIV FERIA PROVINCIAL DE ARTESANÍA 
DE CUENCA 

Fecha de celebración: 
Del 18 al 20 de agosto 

Sector: 
Feria para profesionales de la artesanía y 

del arte 
Lugar: 
Cuenca 

OrganizatPatronato de Promoción 
Económica y Turismo de Cuenca 

Dirección: 
C/ Aguirre, 1 

Teléfono: 969 240141 

SAN CLEME^̂ ^̂ ^̂  

VI FERIA AGRÍCOLA Y GANADERA 

Fecha de celebración: 
Del 19 de agosto al 23 de agosto 

Sector: 
En su VI edición, se da cita el sector 

agrícola y ganadera 
Lugar: 

San Clemente 
(Cuenca) 
Organiza: 

Ayuntamiento de San Clemente, Plaza 
Mayor, 1 

Teléfono: 969 30 00 03 -30 01 60 

• Libros 
EMPRESAS 

P r i n c i p i o s de 

v a l o r a c i ó n 

de e m p r e s a s 

VARIOS AUTORES 

EoiaoNES DEUSTO 

MADRID 

Este libro in tenta 
exponer de una forma 
sistemática y práctica 
los fundamen tos de 
Iso distintos métodos 
de valorac ión de 
empresa . Pau la t ina­
mente se realiza una 
revisión crítica de las 
dist intas al ternat ivas 
y su g rado de aplica­
ción, y se ofrecen las 
pautas a seguir para 
su uti l ización. Acu­
d i e n d o a la teoría 
financiera clásica, a 
través de sencil los 
e jemplos, se p o n e 
especial énfasis en la 
utilización correcta de 
las distintas alternati-

,vas, a ler tando contra 
aplicaciones superfi­
ciales o e r róneas y 
ofreciendo soluciones 
avanzadas para entor­
nos complejos. Los 
au to res p r e t e n d e n 
apor ta r los funda­
men tos impresc ind i ­
bles de cara a su apli­
cación práctica en el 
m u n d o profesional, y 
tienen como objetivo 
finaJ apor ta r her ra ­
mien tas para que 
todos aquellos profe­
sionales de la empre­
sa p u e d a n acercarse 
al m u n d o de la valo­
ración d e empresas 
con rigor y solidez. 

INFORMÁTICA 
El l ibro o f í c ia l 

de S o l u c i o n e s 

I n t r a n e t 

VARIOS AUTORAS 

MCGRAW-HILL 

BARCELON.'. 

Con este libro y el soft- tomar decisiones sólidas 
ware de Microsoft podrá sobre la última tecnolo-
comprender y también gía de intranet. Crear 

a trayentes sitios web 
llenos de información, 
publicar en su sitio 
web documentos , 
libros de trabajo, pre-
sentacioes y bases de 
datos ya existentes. 
Desarrollar contenidos 
con las herramientas 
que ya conoce como 
Microsoft Word, Excel, 
Power Point y Access. 
Ir más allá del HTML, 
básico añadiendo tam­
bién aplicaciones 

c l ien te /serv idor pre­
paradas para la intra­
net. Integrar en su sitio 
web con datos de las 
bases de datos exis­
tentes como Microsoft 
Access y SQL Serven 
Añadir posibi l idades 
de colaboración y 
mensajería. Una intra­
net de ejemplo total­
mente funcional utili­
zando todas las tecno­
logías explicadas en 
este libro. 

Horario AVE 
MADRID Puerta de Atocha • CIUDAD REAL • PUERTOLLANO 
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Nombres propios 
Franz'Paul Martin, 

Qerente de Liehherr Ibérica 

La empresa Liebherr Ibérica, cuyo geren­
te es Franz-Paul Martín, ha triplicado su 
volumen de facturación en tres años. En el 
ejercido pasado obtuvieron un volumen 
de negocio superior a los 21.000 millones 
de pesetas, con un incremento del 21,9% 
con respecto al año 1998. Este crecimiento 
es consecuencia del aumento experimen­

tado en su actividad, lo cual les ha llevado a ampliar sus 
instalaciones, acometiendo una inversión de 350 millones 
de pesetas. 

Ansel Nicolás, 
Presidente de Fedeto 

El presidente de la Federación Em­
presarial Toledana, Ángel Nicolás, y 
el presidente de Caja Rural de Tole­
do, Andrés Gómez Mora, han reno­
vado un convenio financiero, en vir­
tud del cual ambas instituciones po­
nen a disposición de las empresas y 
socios de la organización empresa­

rial 2.000 millones de pesetas para el desarrollo y cre­
ación de empresas en Toledo. 

Félix Pérez, 
Ex'Dtor, Qrcd. Caja Quadcdajara 

El ex director general de Caja Guadalajara, 
Félix Pérez, ha sido sustituido en su cargo 
por Pablo Rojo que, hasta ahora, era adjun­
to a la dirección general y que desempeña­
rá el puesto en hinciones. El Consejo de 
Administración de Caja de Guadalajara ha 
creado además dos subdirecciones genera­

les, cargos a los que acceden Ángel Chicharro, antes director 
administrativo, y Javier Alfaro, antes director comercial. 

Nicolás QonzáleZf 
Dtor. Qrál, de Nico Jamones 

La empresa Nico Jamones va a iniciar el montaje de 
una nueva línea de deshuesado, loncheado y enva­
sado de jamón serrano e ibérico, lo cual supondrá 
un incremento de la producción del 20%. Para aco­
meter esta operación, realizó a principios del mes 
de junio una ampliación de capital de 68.600.000 
pesetas, con un resultante suscrito de 173 millones 
de pesetas. La compañía tiene una capacidad de 
producción de 500.000 piezas anuales. 

Susana Jiménez, 
Técnica de Informygest 

La empresa Informygest, ubicada en la provincia 
de Guadalajara, y dedicada a la informática y 
aplicación de sistemas de telecomunicaciones, 
ha experimentado en el último año un incre­
mento en su cartera de clientes superior al 200%. 
Una de las claves del éxito es el seguimiento que 
hace de las páginas web que construye, puesto 
que las revisa y las actualiza cada seis meses. 

José María Hernández Vicente 
Director de Farmaindustria 

''En Castilla-la Mancha es muy 
difícil la cultura de genéricos" 

F. J . LLANA NIETO 

Toledo 

El Gobierno aprobó reciente­
mente una serie de medidas 
con el objeto de contener el 
gasto público en medicamen­
tos, que provocó im rechazo 
frontal de los empresarios de 
farmacias, quienes acusan a 
los laboratorios de ser los 
grandes beneficiados del ac­
tual sistema. El director de 
Farmaindustria, José María 
Hernández, participaba re­
cientemente en una jomada 
sobre los precios de referencia 
celebrada en Toledo, dotide 
afirmaba que atmqtie las ac­
tuales medidas afectan sobre 
todo a los farmacéuticos, la 
industria ya soportó una im­
portante reducción de sus 
márgenes el pasado año. 

Pregunta: El Gobierno ha 
defendido que la entrada en 
vigor del sistema de precios 
de referencia supondrá un 
ahorro importante desde el 
punto de vista del gasto far­
macéutico. ¿Cuál es su opi­
nión al respecto? 

Respuesta: Yo no estoy a 
favor de los precios de re­
ferencia, fundamentalmente 
porque los precios en España 
son de los más bajos de Euro­
pa y la aplicación de éstos van 
a impedir la respuesta lógica 
de las empresas de subir pre­
cios en otros ámbitos no acep­
tados. Por esto creo que a cor­
to plazo se va a producir una 
bajada de precios generaliza­
da que no va a poder recupe­
rar la industria. 

P.- ¿Significa ésto que se 
opone frontalmente a esta 
medida? 

R.- Radicalmente no. Lo 
anteriormente expuesto no 
quita para que piense que el 
sistema de precios de referen­
cia sea un mecanismo en ge­
neral bien eshidiado, tenien­
do en cuenta que a medida 
que van venciendo patentes 
de medicamentos caros, se 
fuerce a una bajada de pre­
cios. 

Sin embargo, creo que en 
el contexto actual español con 
precios fuertemente interve­
nidos y muy bajos en relación 

"No estoy a favor de los 
precios de referencia porque 
los precios en España son de 

los más bajos de Europa" 

José María Hernández partidpó redentemente en una jomada en Toledo. 

a Europa esta medida puede 
ser contraproducente en tér­
minos industriales. 

R- ¿Y cuál sería entonces 
la alternativa a los precios de 
referencia? 

R.- Tampoco es algo nue­
vo, ya que la 
A d m i n i s t r a ­
ción adopta 
medidas casi 
continuamente. 
Como recorda­
rá en junio del 
año pasado 
promulgó un 
Real Decreto 
Ley imponien­
do una bajada 
del 6% de los precios de todos 
los medicamentos. Hemos 
asistido en los dos últimos 
años a dos medicamentazos, 
a bajadas de márgenes, etc., 
con lo cual se observa que la 
Administración toma actua­
ciones con bastante asidui­
dad. 

?.- Sin embargo, no se ha 
conseguido reducir el gasto 
farmacéutico. 

R.- Desde un punto de vis­
ta teórico es totalmente defen-

"El crecimiento 
del gasto 

farmacéutico es 
incompatible con 

el actual escenario 
económico" 

mo que fuerce la aparición de 
genéricos y la bajada de pre­
cios una vez que ha caducado 
la patente de los medicamen­
tos originales, pero hay que 
analizarlo dentro del contexto 
de cada país, y ahí creo que 

España no tíene 
un marco idó­
neo para que el 
sistema de pre­
cios de referen­
cia sea una solu­
ción mínima­
mente coheren­
te. 

P.- ¿Es viable 
entonces un 
sector farma­

céutico completamente libe­
ralizado o resulta utópico? 

R.- No sé si será posible un 
mercado liberalizado plena­
mente, lo que sí será posible 
es un acercamiento de los ni­
veles de precios, no al mismo 
valor nominal sino al que co­
rresponda a cada economía. 
Ahora mismo las intervencio­
nes diversas distorsionan el 
funcionamiento del mercado 
único, lo que puede determi­
nar la necesidad de hacer al-

dible que exista un mecanis- gunas cosas que acerquen 

precios enhe unos países y 
otros. 

R.- ¿Existe cultura de ge­
néricos en España? 

R.- No, incluso hay gente 
próxima al sistema sanitario 
que no sabe lo que es. 

R- ¿Y en comunidades au­
tónomas como es la castella-
no-manchega lo ve factible? 

R.- Aquí no sólo no hay 
mentalidad sino que práctica­
mente es imposible que la ha­
ya. En estos lugares el pacien­
te aceptará lo que le den en la 
farmacia, creándose la per­
cepción social de que lo que-
receta ahora el médico es más 
barato que antes, cuando la 
calidad es la misma. 

R- Las últimas medidas li-
beralizadoras decretadas por 
el Gobierno han puesto en 
pie de guerra a los farmacéu­
ticos, que les han señalado a 
ustedes como los grandes be­
neficiados. 

R.- Eso es un error. Estas 
últimas medidas obviamen­
te afectan a la distribución 
farmacéutica, pero la indus­
tria se vio afectada más que 
nadie en la rebaja general 
del 6% del año pasado y las 
exclusiones de la finan­
ciación pública. 

R- ¿Farmacéuticos y labo­
ratorios son, pues, colectivos 
irreconciliables? 

R.- Las farmacias podría­
mos decir que son hermanos 
de la industria pero realmente 
son otro sector, tienen otra 
problemática distinta aunque 
están afectadas por el mismo 
problema que la industria, 
que es el crecimiento del gas­
to farmacéutico, que es in­
compatible con el actual esce­
nario económico, por muy 
justificado que esté. 

P.- ¿Y va a seguir la indus­
tria potenciando la elabora­
ción de genéricos, que son 
más baratos? 

R.- Eso depende de cada 
laboratorio, ya que en España 
hay 250 laboratorios, unos in­
novadores, otros en genéricos 
y otros en otros productos. 
Eso es una estrategia del ám­
bito de cada empresa y no ins­
titucional. 
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