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R—— Foro de Comercio Exterior

En la antigua Roma, el foro era aquel lugar o plaza
en donde se trataban los negocios publicos y mas

recientemente, la Real Real Academia Espanola, Ciudad Real
entiende por foro una reunién para tratar asuntos Il Forode
de interés actual, ante un auditorio que suele inter- Comercio Exterior
venir.

La Camara de Ciudad Real celebra el dia 14 de este mes el I Foro de Co-
mercio Exterior, una cita obligada para todo el sector de la exportacién de
nuestra provincia, que lleva meses siendo preparada y en la que van a inter-
venir especialistas de primer nivel nacional, para abordar mercados tan im-
portantes como Estados Unidos, Reino Unido, Oriente Medio, Japon e
Irdn, pais invitado de este II Foro, que estara representado por su embaja-
dor en Espana.

Con la experiencia adquirida en el I Foro, celebrado hace ahora un afio y
que fue elogiado por los numerosos participantes, la Cimara ha ampliado a
todo el dia su duracién, para abordar mds temas, posibilitar mas contactos
entre los empresarios y expertos asistentes y en definitiva mejorar esta ofer-
ta de gran interés para todo el sector exportador de la provincia.

Con este II Foro, la Cimara eleva el listén de su organizacién y de la pres-
tacién de servicios de calidad, a las numerosas empresas que ya exportan o
venden fuera de Espana, a los profesionales del sector y en general a toda la
sociedad provincial.

La Cdmara ciudadrealefia, que tantos anos lleva apostando por la promo-
cién del comercio exterior de la provincia y que ha ayudado decisivamente
a cientos de empresas, a hacer negocios fuera de Espana y a situar a nuestra
provincia como la primera exportadora regional, quiere con este Foro, ya
consolidado, crear un lugar de encuentro de primer nivel, para nuestras
empresas exportadoras e importadoras, y en definitiva, seguir contribuyen-
do al desarrollo de un sector cada dia mas importante para las empresas y
para nuestro desarrollo provincial.

Los tltimos datos disponibles indican que en 2004, nuestras exportaciones
se incrementaron un 11,2 %, lo que indica que la exportacién provincial si-
gue teniendo fuerza y justifica un encuentro reflexivo como este II Foro de
Comercio Exterior.

Editoria
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1l Foro de
Comercio Exterior

La Camara refuerza y amplia
el Il Foro de Comercio Exterior

Las empresas, los estamentos y los profesionales vinculados o interesados en el comercio exterior, tienen el dia

14 una cita obligada en la Camara de Ciudad Real, para asistir al Il Foro de Comercio Exterior, un encuentro

provincial para escuchar a autoridades y profesionales de primer nivel en el campo exportador, asi como conocer

de primera mano las expectativas de mercados tan interesantes como Iran, pais invitado de este foro y cuyo

embajador en Espafia estara presente, o Japon, Estados Unidos, Reino Unido y Oriente Medio.

La Cimara lleva meses preparando detalladamente este 11
Foro, basindose en la experiencia del celebrado en marzo
del pasado afio, con reconocido éxito de los participantes,
habiéndose ampliado a todo el dia su celebracion para in-
crementar sus contenidos y su interés para los participan-
tes. Cientos de empresarios y profesionales de la provincia
y de la region, han sido invitados a asistir a este II Foro de
Comercio Exterior, patrocinado por la Diputacién y en co-
laboracién con el Instituto de Promocién Exterior (IPEX).

El consejero de Industria de Castilla-La Mancha, José Ma-
nuel Diaz-Salazar; el embajador de Irin en Espafia, Morte-
za Alviri; el presidente de la Diputacién, Nemesio de Lara
y el alcalde de Ciudad Real, Francisco Gil Ortega, inaugu-
raran este Il Foro, junto al presidente de la Cimara, Juan
Antonio Ledn, el lunes 14.

Tras la inauguracién, el director de la Camara, Giinther Lo-
renz, intervendra para abordar el tema de las Nuevas herra-
mientas de apoyo al exportador y a las 11,30 horas y tras una
pausa, se analizarin los mercados de Irin y Oriente Medio,
por el embajador irani en Espana y en el caso de Oriente
Medio por el ex consejero- jefe de la Oficina Comercial de

Ampliado a la tarde

Este Il Foro de Comercio Exterior se
ha ampliado también a la tarde del

todos los asistentes.
A las cuatro de la tarde se reanu-

Espafia en Dubai, José Luis Pérez.

Las perspectivas de mercados tan importantes como Esta-
dos Unidos, Reino Unido o Japén, serdn expuestas, a par-
tir de las 12,30, por la actual directora de la Asociacion de la
Empresa Familiar de Murcia y ex directora de Comercio
Exterior de la Camara de esa region, Francisca Martinez.

"Estrategias de futuro en comercio exterior" es el nombre
de la mesa redonda que se celebrara, a partir de las 13,15
horas, como tltima actividad de la manana, en la que inter-
vendran especialistas tan importantes como Angel Martin,
vicepresidente del Instituto de Comercio Exterior (ICEX);
Emilio Carmona, director del Area Internacional del Con-
sejo Superior de Cimaras; Javier Vega, director del Institu-
to de Promocién Exterior de
Castilla-La Mancha(IPEX); Ra-
fael Torres, flamante presidente
de la Fundacién Castilla-La
Mancha, Tierra de Vinedos y el
empresario Félix Bellido, direc-
tor de Miguel Bellido, de Man-

zanares.

w‘
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de, el tema de los "Célculos en los
precios internacionales, por el ex-

lunes dia 14, recogiendo el sentir de
los participantes en la pasada edi-
cion, para ampliar sus contenidos,
dar méas tiempo a los empresarios y
técnicos para relacionarse y plante-
ar cuestiones de su interés, por eso,
tras la sesion de la mafnana, tendra
lugar una comida de trabajo, a partir
de las 14,30 horas y sin sentarse,
para facilitar la comunicacion entre
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daran las sesiones de trabajo con
una ponencia sobre los "Errores fre-
cuentes en los contratos internacio-
nales: cémo afrontarlos y prevenir-
los', que sera expuesta por Enrique
Varela, abogado y socio del Departa-
mento Mercantil del prestigioso
despacho internacional de aboga-
dos Baker & McKenzie. Este Il Foro
abordara, a partir de las 5 de la tar-

perto y consultor internacional Ro-
drigo Saldana, director de la empre-
sa Redbus. La ultima ponencia de la
tarde sera impartida por el abogado
y director del departamento de Pro-
teccion Industrial e Intelectual de
Baker & McKenzie, José M® Mén-
dez. A las siete de la tarde tendré lu-
gar la clausura oficial de este Il Foro
de Comercio Exterior.
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Un programa de alto interés

09:30 - 10:00
10:00 - 10:30

10:30 - 11:00

11:00 - 11:30
11:30 - 12:30

12:30 - 13:15

13:15 - 14:30

14:30 - 16:00
16:00 - 17:00

17:00 - 18:00

18:00 - 19:00

19:00 - 19:15

ACREDITACION / ENTREGA DE DOCUMENTACION

INAUGURACION Intervenciones
- Ilmo. Sr. D. Juan Antonio Leén Trivifio / Presidente de la Camara Oficial de Comercio e
Industria de Ciudad Real
- Excmo. Sr. D. Morteza Alviri , Embajador de la Republica Islimica de Irin en Espana
- Ilmo. Sr. D. Francisco Gil-Ortega Rincén / Alcalde del Exemo. Ayuntamiento de Ciudad Real
- Excmo. Sr. D. Nemesio de Lara Guerrero / Presidente de la Exema. Diputacion Provincial de
Ciudad Real
- Excmo. Sr. D. Manuel Diaz-Salazar / Consejero de Industria y Tecnologia de la Junta de Comu
nidades de Castilla-La Mancha.

NUEVAS HERRAMIENTAS DE APOYO AL EXPORTADOR
- Sr. D. Giinther Lorenz, Director General de la Camara de Comercio e Industria de Ciudad Real.

PAUSA CAFE

ANALISIS DE MERCADOS
IRAN- Excmo. Sr. D. Morteza Alviri , Embajador de la Republica Islimica de Iran en Espaiia
ORIENTE MEDIO- Ilmo. Sr. D. José Luis Pérez Sinchez, Ex Consejero - Jefe de la Oficina
Comercial de Espana en Dubai

PERSPECTIVAS DE MERCADOS: JAPON, ESTADOS UNIDOS, REINO UNIDO
- Dna. Francisca Martinez, Ex Directora de Comercio Exterior de la Cimara de Comercio e
Industria de Murcia.

MESA REDONDA "ESTRATEGIAS DE FUTURO EN COMERCIO EXTERIOR"
- IImo. Sr. D. Angel Martin Acebes, Director Ejecutivo del Instituto Espanol de Comercio Exterior
(ICEX) ’
- Sr. D. Emilio Carmona, Director del Area Internacional del Consejo Superior de Camaras de
Comercio.
- Sr. D. Javier Vega Morillas, Director del Instituto de Promocion Exterior de Castilla-La Mancha
IP

(
- Sr. D. Rafael Torres, Presidente de la Fundacion Castilla-La Mancha Tierra de Vinedos
- Sr. D. Felix Bellido, Director - Gerente de Miguel Bellido, S.A.

COCKTAIL - BUFFET

"ERRORES FRECUENTES EN LOS CONTRATOS INTERNACIONALES:

COMO AFRONTARLOS Y COMO PREVENIRLOS"
- Sr. D. Enrique Valera, Licenciado en Derecho, socio local del Departamento de Mercantil del
despacho BAKER & McKENZIE (Madrid).

"CALCULO DE LOS PRECIOS EN EXPORTACION"
- D. Rodrigo Saldafa, Director de REDBUS, Murcia. Consultor Internacional y Licenciado
en Derecho.

"PROTECCION DE LA MARCA EN EL EXTERIOR"
- Sr. D. José Maria Méndez, Licenciado en Derecho, socio y Director del Departamento de
Propiedad Industrial e Intelectual del despacho BAKER & McKENZIE (Madrid)

CLAUSURA
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Veinte bodegas de la region
han asistido a Prowein 2005

Una veintena de bodegas castellano-manchegas, once de ellas de la provincia de Ciudad Real,

han participado en la edicién 2005 de la feria Prowein, en Diisseldorf (Alemania),

una de las mas importantes de Europa, que se ha celebrado desde el dia 6 hasta el 8 de marzo.

La consejeria de Agricultura de la
Junta de Comunidades, el Insti-
tuto de Promocién Exterior de
Castilla-La Mancha (IPEX) y la
Camara de Comercio de Ciudad
Real, han organizado esta tercera
participaciéon agrupada de em-
presas del sector vinos de Casti-
lla-La Mancha en la feria Pro-
wein 2005, bajo un stand de 240
metros de superficie, en donde

cada una de las empresas digponc Momento del sorteo llevado a efecto en la sede de la Cimara de Comercio.

de sus propios espacios, ademas
de lugares comunes y una remozada imagen corporativa
regional.

El director general de Mercados Alimentarios de la
consejeria de Agricultura, Federico Lépez, presidio recien-
temente en la Cimara de Ciudad Real, el sorteo de los
stand entre las empresas participantes en esta feria alema-
na. Sorteo realizado en presencia de la mayoria de estas
empresas, de responsables de Comercio Exterior de la Ci-
mara y del delegado de Agricultura en Ciudad Real, Este-
ban Esquinas.

Federico Lopez, que era la primera vez que visitaba
Ciudad Real y su Cimara tras su nombramiento, explicé
el esfuerzo de la Junta para duplicar la presencia en ferias
importantes, asi como incrementar el niimero de empre-
sas en cada una de ellas, todo ello encaminado a potenciar
nuestras ventas exteriores y a apoyar a nuestras mejores
empresas regionales.

La undécima edicién de Prowein, permite a nuestras
empresas contactar con un amplio ptblico profesional eu-
ropeo, que acude a la feria no sélo en basqueda de distri-
bucién en el mercado aleman, sino también de contactos
para los mercados limitrofes, incluidos los paises reciente-
mente adheridos a la Unién Europea.

Las empresas asistentes disponen en todo momento del
apoyo técnico necesario, tanto de la consejeria de Agricul-
tura, como del Ipex y la Cdmara de Ciudad Real, para fa-
cilitar su labor comercial en esta importante feria alemana.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Empresa, La. 3/2005.

LoS ASISTENTES

Las hodegas regionales asistentes a esta feria Prowein 2005 son:
Agrovillarta, S.L. de Escalona del Alberche(Toledo);Bodega“Los Alji-
hes, S.L, de Chinchilla (Albacete); Bodegas Centro Espaiolas, S.A, de
Tomelloso, (Ciudad Real); Bodegas Isla, S.L, de Villarta de San
Juan(Ciudad Real); Bodegas J.. Ramirez, $.L . de Valdepenas (Ciudad
Real); Bodegas "Los Marcos", $.-A, de Santa Cruz de Mudela, (Ciudad
Real); Bodegas Mazorral -grupo Rostoy; Bodegas Romero de Avila
Salcedo, §..L.. de La Solana (Ciudad Real);Bodegas Verduguez s.a.t,
de Villanueva de Alcardete (Toledo); Bodegas y Vifiedos Castiblanque,
$.L., de Campo de Criptana (Ciudad Real); Coop. “La Invencible", de
Valdepenas (Ciudad Real); Coop. "Ntra Sra. de La Paz", de Corral de
Almaguer, (Toledo); Cosecheros Embotelladores, S.A, de Noblejas (To-
ledo); Hacienda "El Espino", S.L, de Almansa (Albacete); Juan de la
Barreda Acedo-Rico, C.B. Corral de Almaguer (Toledo); Pago del Vica-
rio, $.L, de Ciudad Real; Productos Derivados del Vino $.A, de Daimiel
(Ciudad Real); Tikalo, S.L,. de Torre de Juan Abad (Ciudad Real); Vi-
nos y Bodegas, S.A, de Socuéllamos (Ciudad Real) y Vinedos y Bode-
gas "El Barro", de Camarena (Toledo).

Ciudad Real
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CEEI

23 empresas diplomadas en
Daimiel en gestion internacional

El alcalde de Daimiel, José Diaz del
Campo, el director del Centro Europeo
de Empresas e Innovacion (CEEl) y de
la Cdmara de Ciudad Real, Giinther

Lorenz, clausuraron el Programa

Superior de Gestion Internacional de
Empresas para pymes (500 horas).

Realizado en el Centro de Empresas de Dai-
miel, en colaboracién con la Escuela de Or-
ganizacién Industrial( EOI), y en el que han
participado 23 empresarios, gerentes y directivos de em-
presas, exportadoras o con vocacién de serlo, de la comar-
ca de Daimiel y de numerosos pueblos de los alrededores.

Para el alcalde de Daimiel este curso, que comenzé el
pasado mes de marzo, ha sido posible gracias a la colabo-
racion de las instituciones, anunciando que en el futuro se
harin mads acciones con la Cimara y el CEEI de Ciudad
Real. Diaz del campo dijo que el Ayuntamiento que presi-
de debe ser como una empresa de gestion de los asuntos
ciudadanos y expres6 la sensibilidad municipal por las em-
presas del pueblo, "a las que se ve como amigas".

Por su parte el director de la Camara, Giinther Lorenz,

Ramoni Nﬁﬁcz J Limur_]osé
zares, durante el acto de clausura del curso.

2

o S

Daz del C;;rr;po, Gunther Lorenz y Olegario Llama-

i

destacé el alto coste del curso clausurado, de unos 100.000
euros, que se ofrece gratuitamente a los empresarios al
asumirlo los organizadores, esperando que la fuerte inver-
sién realizada se traduzca en proyectos concretos.

Este Programa Superior de Gestién Internacional de
Empresas fue inaugurado el pasado 26 de marzo por el en-
tonces alcalde de Daimiel y hoy consejero de Industria y
Tecnologfa, José Manuel Diaz-Salazar y ha sido el tercero
que el CEEI ha organizado en la provincia en colaboracién
con la EOI, con una metodologia eminentemente practi-
ca, apoyada en ejemplos directos y reales de empresas ex-
portadoras.

El CEEl aumentara su colaboracion con Daimiel

EL CENTRO EUROPEO de Empresas e Innovacién (CEEI)
de Ciudad Real y el ayuntamiento de Daimiel van a incre-
mentar la colaboracién que desde hace anos vienen man-
teniendo, en beneficio de los emprendedores y empresa-
rios de la localidad, segtin manifestaron el alcalde, José¢ Di-
az del Campo y el vicepresidente del CEEI y de la Cima-
ra de Comercio de Ciudad Real, Vicente Buendia, tras la
firma de un convenio de colaboracién para los dos proxi-
mos afos, que contempla la realizacién de numerosas ac-
ciones de promocién empresarial.

Ambos firmantes han reiterado Ids excelentes relacio-
nes que desde siempre han mantenido ambas entidades,
en beneficio de los emprendedores y empresarios de Dai-
miel y sur alrededores. Buendia ha dicho que el ayunta-

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Empresa, La. 3/2005.

miento de Daimiel
es un claro ejem-
plo de colabora-
cién que hay que
elogiar y que tanto
el CEEI como la
Cémara agradecen
esta sensibilidad
hacia el mundo
empresarial. Para
Diaz del Campo,
la colaboracién mantenida desde el afo 2002 con el CEEI
y la Cimara de Comercio, ha sido muy beneficiosa para
ayudar a generar riqueza en la localidad y prestar servicios
de interés al empresariado local.

Daz del Campo y Vicente Buendfa.
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La reflexion estratégica es muy
importante para las empresas

Un total de 23 empresas, la mayorfa de Alcazar, con mas de 400 trabajadores y una facturacién global de 37

millones, han recibido sus correspondientes diplomas

la pyme, desarrollado entre septiembre y diciembre pas:

Organizado por el Centro Europeo de Empresas e Inno-
vacion (CEEI) de Ciudad Real y el ayuntamiento de Alci-
zar, que ha sido impartido por especialistas de la Escuela de
Organizacion Industrial (EOI).

El alcalde de Alcazar de San Juan, José Fernando Sin-
chez Bédalo, y el vicepresidente de la Cimara de Comer-
cio y del CEEI de Ciudad Real, Vicente Buendia, reafir-
maron lo positivo que para las empresas y el desarrollo de
Alcazar, ha resultado la colaboracién iniciada hace anos y
que ha permitido realizar numerosas acciones en pro del
desarrollo y la consolidaciéon empresarial de la zona. Am-
bos mandatarios anunciaron que ya se estin preparado
nuevas acciones para las empresas.

Este curso de consolidacién aporta una formacién bi-
sica sobre la empresa, con un informe personalizado de ca-
da una y especialmente una reflexién estratégica de las em-
presas inscritas, todo ello desarrollado por especialistas de
la EOI, una de las mejores escuelas de negocios de Espa-
fia. Antes de la entrega de diplomas, el alcalde de Alcizar
felicit6 a los alumnos por haber hecho este curso, algo im-

El alcalde de Alcizar y el vicepresidente de la Cimara de
Comercio durante la entrega de los correspondientes diplomas.

pensable hace s6lo unos anos y que deriva de la buena re-
lacién existente con la Camara y el CEEI de Ciudad Real.

El alcalde recordé que aunque el coste real del curso
es de unos 100.000 euros, los alumnos lo hacen gratis por
las aportaciones del Ayuntamiento, CEEI, EOI y sus pa-
trocinadores.

AINIGIATMIA

ARTES GRAFICAS

* medianas y grandes cantidades

* maquinas de 1, 2 y 4 colores

* alto equipamiento técnico
* disefio y foto industrial
e revistas y libros
» folletos y catdlogos
* continuo y talonarios
* carpetas con/sin anillas
* carteles hasta 100 x 140

* calendarios

Polig. Ind. “Larache”
¢/ Pedro Muiioz, 1
13005 CIUDAD REAL

E-mail: angama@cim.es
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‘I"h‘.: 926 21 01 25 » Fax: 926 21 17 20

(AINIGIAIMIA]
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 directamente desde el ordenador
* microcantidades @
* miuy economico
* 24 horas

* color, blanco/negro y datos variables

* hasta cartulinas de alto gramaje
* folletos
* carteles
* rjetas
* invitaciones
* meniis
* memorias
* esis
* etiquetas

* mailings personalizados
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Agilidad y seguridad
para sus comunicaciones
dE Empresa CERTIFICADO DE PERTENENCIA A EMPRESA

CERTIFICADO DE REPRESENTANTE
CERTIFICADO DE PERSONA JURIDICA

Si tiene un sitio web y se comunica por red, Camerfirma le ofrece tres tipos diferentes de
certificados digitales para agilizar y dotar de seguridad las comunicaciones telematicas de
su empresa. Con ellos puede identificarse, firmar y cifrar documentos y mensajes de manera
rapida, garantizando la procedencia e integridad de los datos transmitidos. Aproveche la
oportunidad y consiga ahora su certificado digital de manera gratuita.

WWW.Camaracr.org firmadigital @camaracr.org

(Camara

<C amerfirma é& Interesados ponganse en contacto con Oscar Gil o Juan lgnacio Morales
C/ Lanza, 2. 13004 Ciudad Real. Tfno: 926 27 k1 FL Fax: 926 25 19 13
Certificado Digital
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Marzasa fabrica en
Manzanares cisternas
remolques para toda Espana

MARZASA ES UNA SOLIDA EMPRESA FAMILIAR de Manzana-
res, creada en los lejanos anos 60 para fabricar maquinaria
agricola y que a finales de los 80 se especializo en la fabri-
cacién de cisternas para transporte de hidrocarburos y
también para uso militar, un sector muy importante para
Martin Zaballos S.A, que asi se llama la empresa tomando
los apellidos familiares. Con una plantilla de mas de 40 tra-
bajadores y 3,5 millones de ventas el pasado ano, Marzasa
prepara unas nuevas instalaciones junto a la Autovia de
Andalucia y una nueva linea de fabricacién de cisternas ali-
mentarias.

Las actuales instalaciones de Marzasa, enclavadas en el
poligono de Manzanares, datan de 1984 y en ellas se ha
desarrollado la actividad de las pasadas décadas, un perio-
do clave y que el fundador de la empresa, apenas conocié
ya que una suibita enfermedad acabé con su vida, cuenta su
hijo, Gabriel Martin Cano, gerente de la empresa familiar.

Dedicarse a fabricar cisternas para transporte de mer-
cancfas peligrosas y para el ejercito, hizo hace muchos afos
que Marzasa tuviese que apostar por la calidad, la certifica-
ci6n y la homologacién de sus sistemas y productos, cuan-
do el mercado todavia apenas lo exigia. Mis de 3.000 uni-
dades de cisternas, remolques y carrocerias, fabricadas por
Marzasa en Manzanares, han tenido distinto uso militar,
tanto en Espafia como en otros muchos ejércitos del mun-
do, pertenecientes o no a la OTAN.

Actualmente, dice Gabriel Martin, colaboran con el
consorcio europeo EADS en Alemania, para fabricar unos
modernos puentes méviles de uso militar.

Esta especializacién hacia productos de uso militar les
ha convertido en lideres regionales en el sector de cister-
nas, remolques y carrocerias especificas para unos vehicu-
los muy especiales que usan los diferentes ejércitos. En las
instalaciones de Marzasa hay muchos vehiculos militares y
también de empresas distribuidoras de hidrocarburos y
hasta una partida que irdn a regar las calles de alguna ciu-
dad colombiana. .

Gabriel Martin Cano afirma que cada vehiculo es dife-
rente en funcién del uso y el pais en el que va a prestar ser-
vicio y ellos han de adaptar los pedidos que les hacen em-
presas fabricantes de vehiculos, como Iveco o Nissan. Gabriel Martin Cano, gerente de esta empresa familiar.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Empresa, La. 3/2005.



Nuestras empresas Maro 2005 | 13 © imara

CRECER EN ESPANA

Marzasa exporta alrededor del 10% de su produccidn a nu-
merosos paises, muchos de ellos a través de otras empre-
sas que les hacen los encargos, pero la exportacién no es
una prioridad estratégica para esta empresa, que vende en
toda Espaiia y quiere ganar cuota en su sector, a pesar de la
dura competencia existente y del fuerte aumento del precio
de materias primas como el acero. Para Martin Cano, la ex-
portacion es muy costosa y hay que planificarla con tiempo
y muchos medios para tener un mercado estable.

Otra unidad de negocio importante para Marzasa es la dedi-
cada a compaiias aéreas, como Iberia o Air Europa, para las
que fabrican diferentes cisternas para suministro y recogida
de aguas a los aviones, combustibles, carros portaequipajes
y portapallets de los que usan enos aeropuertos. Cientos
de unidades fabricadas por esta empresa prestan servicio
en muchos de los aeropuertos espaiioles.

Skodaempresas. La mejor respuesta,
aunque solo sea a una de sus preguntas.

Los que dirigen una empresa saben bien que, en la gestion de un negocio, todo son preguntas. Aunque, si hablamos de su flota de vehiculos, Skodaempresas
esta preparado para ofrecerle siempre la mejor respuesta. En rendimiento, en consumo, en prestaciones, en motorizaciones, en capacidad. En el Concesionario
Jeronimo Martinez le ofrecemos gama de vehiculos pensados para dar respuesta a las necesidades concretas que requiere para el desarrollo de sunegocio

JERONIMO MARTINEZ CTRA. VALDEPENAS, 6 - TEL. 926 23 18 51 - CIUDAD REAL

kod
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Mercado Exterior

Trece empresas han participado en
una mision a Grecia y Turquia

Once empresas de la provincia y dos mas de otros puntos de Espafia han participado con
la Camara de Ciudad Real en una mision comercial a Grecia y Turqufa, que se ha
desarrollado entre los dias 19 y 26 de febrero pasado y que conté con el patrocinio de la
Diputacion Provincial y del Instituto de Promocion Exterior (IPEX) de Castilla-La Mancha.

En esta misién, las empresas han mantenido numerosos
encuentros con importadores y distribuidores en ambos
paises, previamente concertados con la mediacién de las
Oficinas Comerciales de Espaiia en Atenas y Estambul.

Pobhicion (DABHANGE) ./t oo ks sHamteiscfonts s sinsl 10,647,529
Exportaciones de Espafia (en miles de euros) ............ 1.668.651
Importaciones de Grecia (en miles de euros) .............. 450.666
SEafe R s e e e L 131.957
PIB. en millones de €UR0S . ..« - < w2 5w saniis o siomwansme 161.769
Renta Per CARE e eitof: isus v o v sahios i dunes 15.146,9

Grecia es un pais que comparte costumbres y hibitos
con Espafia, por lo que constituye un mercado de interés
para muchas de nuestras empresas. La economia griega re-
gistra unos altos crecimientos, siendo el de 2004 del 4,7%
y la renta de sus habitantes supera los 20.000 dolares, algo
inferior a la espafiola. Este pais mediterrineo es el duodé-
cimo mercado en importancia de las exportaciones espa-
fiolas, siendo ésta la primera misién comercial que organi-
za la Camara de Ciudad Real.

TURQUIA

Pablacitn (habitantes) . ... ... .55 ceosmmsssasis sessed 68.893.918
Exportaciones de Espafia (en miles de euros) ............ 1.737.830
Importaciones de Turquia (en miles de euros) ........... 1.797.528
SHPeiiCIe BRI - oot <o s s vme s aah o an s el 779.542
PIB. eamillones de 60087 % i nve s sy s uiivisais .347.016
Renfa Per CADHa e eiion .. oo 5o s shenninensis 507422

-~
Por lo que respecta a Turquia, aspirante a ingresar en la
Unién Europea, se trata de un pais de casi 70 millones de
habitantes y mis extenso que Espafia, que constituye uno
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ONCE EMPRESAS

Las once empresas de la provincia que han par-
ticipado con la Camara de Ciudad Real en esta
mision son:

Carbotecnia, de Manzanares, fabricantes de
agronutrientes especiales; Cofan La Mancha y
Cojali, ambas de Criptana y pertenecientes al
grupo Jalair, de reciclado de ventiladores, frenos
y embrages de camiones; Industrial Quesera
Cuquerella, de Malagén; Inmaher, de La Sola-
na, fabricantes de hoces y ttiles agricolas; Inter-
bano, de Bolanos, fabricante de muebles de ba-
no; Mecafa, de Tomelloso, fabricante de maqui-
naria de fabricacion de piensos y alimentos;
Mostos Internacionales, de Valdepenas; Prode-
visa de Daimiel, productora de derivados del vi-
no; Tecnove, de Herencia, fabricante de vehicu-
los especiales y Torytrans, de Almagro, fabrican-
te de transformadores eléctricos. Ademis de es-
tas once empresas, también han viajado con la
Camara ciudadrealena, aunque sin patrocinio,
las empresas Carpyen, de Barcelona, fabricante
de lamparas e Ipes Ibérica, de Valladolid, fabri-
cante de comida para mascotas.

de los mejores mercados potenciales para las empresas es-
panolas. Turquia lleva adelante un ripido proceso de occi-
dentalizacién, con la mitad de su poblacién de menos de
25 afos y un creciente poder adquisitivo, que les hace in-
teresarse por muchos bienes hasta ahora inaccesibles.

En la actualidad, Turquia es el undécimo mercado de
las exportaciones espanolas, con un saldo comercial favo-
rable a nuestro pais. Esta es la tercera misién que organiza
la Camara de Ciudad Real en este pais.
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La Camara quiere incrementar las
relaciones comerciales con Iran

La delegacién iranf con el presidente, vicepresidente y director de la C4mara.

LA CAMARA DE COMERCIO de Ciu-
dad Real quiere incrementar las rela-
ciones entre las empresas de la pro-
vincia y de Castilla-La Mancha e Irdn,
un pais de 70 millones de habitantes
y con un gran potencial econémico,
que ofrece muchas posibilidades de
Negocio a NUEStras eMmpresas.

Para incrementar estas relaciones,
el presidente de la Camara, Juan An-
tonio Le6n, ha mantenido un en-

cuentro de trabajo en Ciudad Real
con una delegacién de la embajada
irani en Espafia, encabezada por su
consejero econdmico, Ali Barna-
mech, en la que se han analizado las
posibilidades de inversion existente y
los principales sectores en los que se
puede incrementar la mutua colabo-
racién. El encuentro ha sido muy dis-
tendido e interesante parta ambas
partes, que seguirdin manteniendo la
colaboracién iniciada.

Con una extension tres veces la de
Espafa y un crecimiento econémico
del 6%, la renta per de Irdn se sittia en
los 7.000 délares. Las exportaciones
de este pais petrolero alcanzan los
30.000 millones de délares y las im-
portaciones los 25.000 millones.

MISION EN SEPTIEMBRE

Para incrementar las relaciones co-
merciales entre Ciudad Real y Casti-
lla-La Mancha con Irdn, la Cimara de
Ciudad Real estd organizando una
mision comercial regional a éste y
otros paises de la zona, para el proxi-
mo mes de septiembre y orientada
especialmente a los productos indus-
triales.

Los altimos datos disponibles in-
dican que Castilla-La Mancha vendié
a Iran por importe de 2,1 millones de
euros en 2003, de los cuales 1,6 fue-
ron exportaciones de Ciudad Real.
Los principales productos vendidos
fueron plisticos, quimicos, manufac-
turas, vidrio, aceites y productos de
perfumeria ¢ instrumentos musica-
les, principalmente.

Ocho empresas solicitan el Programa PIPE

OcHO EMPRESAS de la provincia han
solicitado acogerse este afo al Progra-
ma de Iniciacién a la Promocién Ex-
terior (PIPE 2()00) que proporciona
asistencia para iniciar a las empresas
en la exportacién o en la consolida-
cién de sus mercados exteriores y que
estd promovido por las Cimaras, Ins-
tituto de Promocién Exterior (ICEX),
Instituto de Promocién Exterior
(IPEX) y el Fondo Social Europeo.
El pasado dia 18 de febrero se ce-
lebré en la Camara de Ciudad Real
una presentacién de este Programa
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Reunién informau'va sobre el Programa PIPE.

PIPE a las empresas interesadas en ¢l
y que cumplen los requisitos exigidos
para participar, en la que los respon-
sables de este programa tanto en a ca-

mara, como Julio Ordénez, en el
ICEX; informaron a las empresas del
proceso de seleccién y el funciona-
miento del Programa, en el que han
participado desde su puesta en mar-
cha en nuestra provincia 36 empresas.

Para acogerse al programa PIPE,
las empresas no deben facturar mis
de 40 millones, ni exportar mds del
30% de su produccién, asi como no
tener mas de 250 empleados. El Pro-
grama contempla tres fases durante
casi dos afios, para asistir a las empre-
sas en el proceso exportador.
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La imagen es esencial en un
mercado de competencia creciente

UNA VEINTENA de empresas de la
provincia participaron en una jornada
que sobre la importancia de la ima-
gen para ayudar a exportar se celebré
en la Cimara de Ciudad Real, organi-
zada en colaboracién con el Icex y
con la presencia del consultor Raul
Peralba, presidente de Positioning
Sistems, quien destaco que es la ima-
gen lo dnico que hoy en dia permite
diferenciar unos productos de otros.

La jornada fue clausurada por el di-
rector regional de Comercio, Pedro
Antonio Morejon, quien dijo que ya
no hay que gastar mds en produccion,
sino en promocién y por eso la im-
portancia de la imagen.

Un momento del desarrollo de la jorhada.

"Si nosotros preferimos beber
cerveza a vino por qué queremos que
lo beban los demas", dijo Morején a
los empresarios, resumiendo el pro-
blema existente con la bajada del con-
sumo del vino y el aumento de la

produccién y de la calidad de este
producto, citando el ejemplo de la
marca "Vinos de Espana", que usa el
Icex en ferias internacionales y que
tanto costé consensuar.

El director del Icex aconsejé a las
empresas primero vender en toda Es-
pana y después pensar en los merca-
dos internacionales y hacer marca, di-
ferenciindose de los demds con ima-
ginacién, no sélo con dinero y ha es-
te respecto dijo que "hay recursos
publicos de sobra".

Este seminario reunié en la Ci-
mara durante toda una mafiana a una
veintena de empresas de la provincia,
buena parte de ellas agroalimentarias.

Nace el nuevo centro [deiatencIonTEleronicas

Asi de facil es ahora ponerse en contacto con
nosotros. Porque para realizar cualquier
gestién comercial, usted sélo debe coger el
teléfono y marcar este nimero: 902 250 270.
En él le atenderemos de Lunes a Viernes, de 8
a 20 h. Utiliceno para hacer cualquier consulta,
obtener informacién o cambiar de titular, sin
salir de casa. Asi de sencillo.

ATENCION AL CLIENTE

902 250 270

De lunes a Viernes, de 8 a 20 h.

S =
Aquagest

Su compaiiia de agua.
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Juan Carlos Lopez

director de la Escuela Superior de Informatica de Ciudad Real

-

k=)
acinto Jurado

Fotos:

“Las empresas deben
aprovechar mas

"La existencia de la Escuela Superior
de Informdtica ha supuesto mucho
para Ciudad Real", afirma sincero su
director, Juan Carlos Lépez, un alba-
ceteno ligado a la Escuela desde su=
creacién en 1999, que ha visto ya sa-
lir de ella a medio centenar de inge-

Biblioteca VIFHENAS SURMHPLGH A &L ERPRLST P %005,

la Escuela de Informatica”

yor de ingenieros técnicos. Tras unos
afios de fuerte demanda de titulados
por parte de las empresas del sector,
ahora las cosas parecen estar mads
tranquilas e incluso ya en este curso
no se han cubierto todas las plazas de
alumnos para empezar la carrera.
Lépez, doctor ingeniero de tele-

Punto de vista

- INVESTIGACION

La Escuela Superior de Informética de Ciudad
Real lleva adelante varias lineas de investiga-
cion, con diferentes ayudas de instituciones,
sobre calidad de sistemas informaticos; inte-
ligencia artificial, "la bisqueda de datos"; vi-
sualizacion 3D, con interesantes aplicacio-
nes, por ejemplo, en el hospital de Parapléji-
cos de Toledo; la robdtica, la realidad virtual y
por iltimo el diseno de sistemas electranicos,
[as redes y la domotica. También hay un grupo
mas especializado de modelado quimico, con
mucho calculo intensivo a traves de "cluster”.
La Escuela de Informética hace trabajos diver-
s0$ para empresas, tanto de la region como
de fuera, habiendo desarrollado sistemas del

Metro de Madrid.

comunicaciones y profesor de la Es-
cuela de la Politécnica madrilena, re-
cal6 en Ciudad Real casi por casuali-
dad y tras regresar de dos afos de per-
manencia en una afamada universi-
dad estadounidense del estado de
Pensilvania. Su fichaje se produjo pa-
ra impulsar la Escuela Superior, un
lujo para Ciudad Real y algo inimagi-
nable hace sélo unos anos, que ha
provocado, por ejemplo, la implanta-
cién aqui de empresas como Soluzio-
na, en la que trabajan mds de cien in-
genieros salidos de la Escuela.

PREGUNTA.- ¢Las empresas de la
provincia son sensibles a la existencia
de la Escuela y sus posibilidades?

RESPUESTA.- Cada vez mids. En



Punto de vista

este momento podemos tener unos
cien alumnos haciendo practicas en
empresas y ayuntamientos e incluso
son los propios alumnos los que pro-
ponen 1r a alguna empresa que les in-
terese, tanto aqui como en otras pro-
vincias proximas. Aunque la deman-
da ha bajado después de los pasados
anos, estoy convencido de que es co-
yuntural, porque las empresas van a
necesitar buenos profesionales de
nuevas tecnologfas para ser competi-
tivas.

P.- {Cree que pueden instalarse en
Ciudad Real otras empresas punteras
del sector?.

R..- En este momento hay interesan-
tes procesos de deslocalizacién de
factorfas de software hacia sitios nue-
vos bien comunicados con los gran-
des centros de decisién, como es
Ciudad Real con el AVE respecto de
Madrid, por lo que puede volver a
ocurrir aqui. Estamos viendo a diario
como surgen nuevas herramientas
que hay que saber manejar y para eso
estd el ingeniero.

P.- La Escuela de Informitica de

Ciudad Real como se sitda frente a
las otras Escuelas espariolas?.

R.- Aunque no hay una lista real, han
venido a evaluarnos y hemos dado
buenos resultados. Nuestros ingenie-
ros, tanto los técnicos como los supe-
riores, salen bien formados y pricti-
camente todos se incorporan pronto
al mercado laboral. Nuestras tres es-
pecialidades, la ingenierfa de siste-
mas, tecnologias interactivas y redes y
sistemas de comunicaciones, tienen
una alta demanda por un mercado
que es cambiante y al que nos tene-
mos que adaptar, necesariamente
ademas, en el nuevo marco universi-
tario europeo.

P.- Las empresas de Ciudad Real o de
Castilla-La Mancha demandan a esta
Escuela formacién o soluciones con-
cretas a sus problemas?.

R.-Muy poco. Echo en falta una rela-
ci6n mas estrecha con las empresas.
Es cierto que a muchos de los cursos
que hacemos y a los que vienen
alumnos que trabajan en empresas, a
veces viene también gente de esas
empresas, pero ese es un campo que
debe crecer en los proximos anos.

@Camara

Cindad Real
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P.-éCuil cree que es el grado de in-
corporacién de nuestras empresas a
las nuevas tecnologfas en general?
R.- Creo que falta toda una cultura al
respecto. Me consta que en Madrid,
las empresas que hacen I+D tienen
una estrecha relacion con el mundo
universitario, se interesan por saber
qué se estd investigando sobre su sec-
tor. Aqui, la Oficina de Transferencia
de Tecnologia, de la UCLM ha hecho
cosas y nosotros hemos colaborado
con algunas empresas, como Solu-
ciona, Varnet o Tecnobit.

Nuestro esfuerzo estd en hacer
ver a las empresas que estamos aqui 'y
podemos ayudarlas en muchas cosas,
por ejemplo, llevando sus proyectos
de I+D sin que tengan que crear un
departamento propio.

Tenemos que hacer entre todos
un gran esfuerzo de adaptacién y
puesta al dia porque sino la tecnolo-
gia nos superard.

El negocio esta en ofrecer nuevos
servicios. El software se puede hasta
regalar y muchas empresas pueden
instalar software libre, pero luego hay
que ofrecer servicios reales, que fun-
cionen.

Rodeados de microordenadores

Juan Carlos Lépez ha visto toda la evolucién infor-

mética de los Ultimos afos llegar y quedarse para
siempre en nuestras vidas, hasta el extremo de
estar ya rodeados de ordenadores y microordena-
dores por todas partes, para resolver nuestras
cuestiones mas cotidianas. La interconexion entre
esas nuevas herramientas, como teléfonos mévi-
les y los electrodomésticos de cualquier casa, nos
llevaran a depender de ellos, sin que nos demos
cuenta, en un futuro o presente hogar digital.

Ahi hay un enorme mercado lleno de posibilida-
des para nuevas empresas de servicios tecnoldgi-
cos que ofrezcan ocio, salud, consumo,etc.
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Garcia Carrién

La Caja de Ahorros del Medite-
rrineo ha comprado el 8,9% del
capital social de la empresa J. Gar-
cia Carrién, con lo que se con-
vierte en el segundo accionista,
después de la familia Garcia Ca-
rrién. La adquisicién de esta par-
ticipacién se produce tras la am-
pliacién de capital de la compania.
También han acudido a la amplia-
cion CCM con un 5%, Caja
Murcia (4%), El Monte (4%),
EBM Alisma FCR (3%) y EBN
Banco de Negocios (1,1%).

Queserfa Gémez-Moreno

“Joven Airén 2004”

El Instituto de la Vid y el Vino de
Castilla-La Mancha (IVICAM) ha
celebrado la cata de vinos donde
se deciden los premiados en el
concurso 'Airén 2004, un certa-
men convocado por la Consejeria
de Agricultura para galardonar a
los mejores vinos elaborados con
esta uva blanca.

Se han presentado un total de
40 muestras, pertenecientes a 22
cooperativas y 18 bodegas particu-
lares; 28 pertenecen a empresas de
Ciudad Real, 8 de Toledo, 2 de
Cuenca y 2 de Albacete.

Premio para Tikalo

El vino Kios de la bodega Tikalo,
de Villamanrique , un tempranillo
con una crianza de cuatro meses
en roble americano, ha obtenido
la medalla de oro, en la categoria
de vinos de hasta 6 euros, en la fe-
ria Prodexpo, de Moscti. Esta
misma empresa obtuvo una men-
ci6n con el tempranillo Rubens.
La consejera de Agricultura,
Mercedes Gémez, que se encon-
traba en Mosct visitando la feria,
felicité a los responsables de la
empresa y valoré el galardén co-
mo una muestra de que los vinos
regionales son apreciados. La acti-
vidad de Tikalo se inici6 en 2002
y ha logrado introducir sus vinos
en doce paises, entre ellos Estados

El presidente de Castill-La Mancha, Jos¢ Maria Barreda, destac6 en He-
rencia la labor que realizan las empresas del sector agroalimentario para po-
tenciar la riqueza de nuestra tierra y puso como e_|emplo de este esfuerzo la
queseria de la familia Gémez

Unidos. También consiguié el pa-
sado ano dos medallas de oro en
el Gran Premio Internacional

Moreno, cuyas nuevas instalacio- Mundus Vini.
nes inauguro.
"Quesos Gomez-Moreno,
S.L." fue constituida en 1998, por Vina Cuerva

Juan José Gémez Calcerrada, y su
esposa Maria del Carmen More-
' no Manzanero. El 60 % de su
produccién estd acogida a la De-
nominacién de Origen "Queso Manchego". Su produccién anual es de
unos 30.000 quesos. Las nuevas instalaciones de "Gémez Moreno" estin si-
tuadas en el nuevo poligono industrial de Herencia, una zona industrial que
se inaugurd aprovechando la visita del presidente de Castilla-La Mancha

Esta bodega centenaria de Carrién de
Calatrava acaba de lanzar al mercado
su nuevo vino, mezcla de tempranillo
y syrah, que responde al compromiso
y a la tradicién de esta empresa que
gestionan los hermanos Muroz de la
Cueva, basada siempre en la calidad y
en la innovacién.

Hoteles W

Intur Alcizar y Hotel Bodega Vi-
flasoro son los nombres de dos
nuevos hoteles que van a abrir sus
puertas para ampliar la oferta tu-
ristica y de negocios de esta zona
de la provincia. Intur Alcizar es
un hotel promovido por la familia
Garcia Baquero, de 70 habitacio-
nes y dotado de todas las comodi-

dades. El otro hotel, Vifasoro, es- _

td enclavado en mitad de una gran
vifia y va a ofertar sus servicios
vinculindolos al enoturismo.
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Empresa familiar

El 85% de las empresas de la pro-
vincia son familiares, generan el
70% del empleo y el 85% del pro-
ducto provincial, segtin manifestd

el director general de Caja Rural
de Ciudad Real, Miguel Angel
Calama, durante la firma de un
convenio con la firma especializa-
da en empresas familiares, Unil-
co. Calama recordé que la mitad
de las empresas familiares cierra
con su fundador y sélo el 15%
llega a la tercera generacién, re-
cordando lo importante de hacer
una transicién planificada.

Berenjena
Almagro

La Indicaciéon Geogrifica Protegi-
da "Berenjena de Almagro" va a
incrementar sus acciones de de-
fensa de este producto frente a la
competencia desleal de productos
similares sin denominacién. La
IGP afecta actualmente a unos
treinta productores que el pasado
afio lograron una cosecha de 1,3
millones de kilos de berenjena de
calidad protegida conforme al Re-
glamento aprobado por el minis-
terio de Agricultura.
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Cocinas Deycor

Tres jévenes empresarios se han
hecho cargo de la nueva divisién
de cocinas de esta empresa insta-
lada en Miguelturra y que abrié
sus puertas el pasado febrero, en
un acto que contd con la asisten-
cia del alcalde de Miguelturra,
Romin Rivero; el director del Se-
pecam, Nemesio Pinefio y la di-
putada provincial Victoria Sobri-
no, quienes desearon suerte a es-
tos nuevos emprendedores pro-
vinciales.

Eroski
recicla

1,7 millones de kilos de cartén
ha reciclado el hipermercado de
esta empresa en Ciudad Real
desde 1996, ano en el que em-
pezé a contabilizar esta activi-
dad, ademas de introducir es-
tindares de trabajo medioam-
biental en este centro de traba-
jo. Elahorro medioambiental es
equivalente a 24.000 drboles y
173 millones de litros de agua.

“Mejor
vino”

Este es el lema de una campana
de promocién de nuestros vinos
que han pues-
to en marcha
la Asociacién
de Empresas
Vitivinicolas y
la Asociacién
de Empresa-
rios de Hoste-
leria de Ciu-

dad Real, para
elevar los co-

Caja del Mediterrineo

La Caja de Ahorros del Mediterrineo (CAM) va a abrir proximamente dos
nuevas oficinas en Ciudad Real, dentro de su plan de expansién por toda Es-
pana y que en Castilla-La Mancha va a suponer la apertura de seis oficinas
de esta entidad financiera levantina.

nocimientos
vinicolas de
los empleados de hosteleria y asi
favorecer el consumo de nues-
tros caldos.

&

‘ . * . .z
%e%’ UMTS/3 G Soluciones de comunicacion
..... La banda ancha ha llegado para PYMES
e Centralitas

Telefonia Movil
Integracion Voz y Datos
Soluciones ADSL

Telefini
MoviStar

Telecomunicaciones
esasdwa ns ejed SauOIDLIILNWO))

SIEMENS HIPATH 3000 Ly

Centralitas Telefonicas

cantenet

Avda. de la Mancha 11, Ciudad Real.
Telf: 926 27 01 17/902 365 022
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Mercado Exteriod

Rusia registra su quinto afio
consecutivo de crecimiento
econdmico, dejando atrés la crisis
financiera de 1998, con una
inversion media que ha subido un
10% en los Gltimos cuatro afios y
un aumento de las renta per del
12% en el mismo periodo. En
cuanto a la deuda extranjera,
Rusia ha visto como su PIB ha
disminuido del 90% al 28% en los
(ltimos cinco afios.

Las ganancias del pais por la subida
del petréleo se han visto incrementa-
das, lo cual se ha traducido en un in-
cremento de las reservas del petréleo,
pasando de 12 billones de délares a 80
billones de délares. Esto, junto con
las reformas que el gobierno ruso ha
adoptado, implantando mejoras que
favorecen el cambio, lo que se ha tra-
ducido en una confianza mas estable
de cara a la inversién extranjera.

Atn asi, no todas las expectativas
han sido buenas, ya que existen algu-
nos problemas serios, debido a que el
80% de la exportacién rusa (petrdleo
crudo, gas natural, metales ferrosos,
etc.) dependen de la economia mun-
dial y concretamente de los precios
fluctuantes de estos productos.

Rusia es un pais tradicionalmente
manufacturero y tiene como asigna-
tura pendiente invertir mucho en
tecnologfa para ser mas competitivo
con el resto de mercados mundiales.

ENTORNO EMPRESARIAI

Desde la caida del régimen comunis-
ta en 1991, Rusia ha alternado etapas
de crisis con otras de recuperacién,
aunque siempre en un marco de gran
incertidumbre. A medio plazo, es*
previsible una cierta estabilidad poli-
tica que favorezca el crecimiento y la
inversion de capitales extranjeros.
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Rusia, un mercado en

continua ev
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La economfa rusa presenta oportunidades
pero con un elevado nivel de riesgo.

En la transicién a una economia
de mercado, Rusia estd mads atrasada
que los llamados PECOS (Paises del
Centro y Este de Europa), pero en
mejor situacién que la mayoria de las

olucion

Repiblicas que formaban la antigua
URSS. El funcionamiento de las ins-
tituciones, el sistema financiero, o el
marco legal y fiscal, tienen que per-
feccionarse mucho para atraer a las
inversiones extranjeras.

No obstante, la economia rusa
presenta oportunidades para obtener
beneficios, aunque vinculadas a un
elevado nivel de riesgo. Es necesario
tomar muchas precauciones e ir
aprendiendo poco a poco como fun-
ciona la Administracién y el sector
empresarial. La ayuda de un contacto
local de confianza es imprescindible.
Para conquistar el mercado ruso es
preferible proceder por etapas. Al
principio, es mejor un agente comer-
cial que una filial o delegacién. En
una segunda fase, es mds adecuado
establecer una filial que una empresa
mixta. Conservar el control de la ac-
tividad comercial es imprescindible.

Fuente: ELABORACION PROPIA

RUSITA
POBLACION 501 + = oo Aottt o o+ 8 s 143.782.338
................................. (Mill. Habitantes - Julio 2004)
SUMERIMEIR . o S vvimia s 17.075.200 (km2)
FORMA DE ESTADO .. ............... Republica Federal
................................. (81 administraciones federales)
PIB PER CAPITA (PPA) . siviiensenisss 8.900 (délares USA, 2003)
CRECIMIENTOPIB ................. 4.3%
EANBRA oot ot st iateadimnt > oo 2 Rublo (RUB) = 100 kopecs
IDIOMA/OFICIAL. | & s v ssfenissmmman's kvt b Ruso y otros
................................. (tirtaro, ucraniano, armenio, €tc.)
IDIOMA DE NEGOCIOS . ............. Inglés

RELIGION

Ortodoxa Rusa, Protestante,Judfa
(50% poblacién se declara atea)
Moscu (8,7 Mill.)

San Petesburgo (4,8), Novosibirsk
(1,4) Nizni Névgorod

(1,4), Yekatirimburgo (1,3)
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Colaboracion

Estructura del comercio exterior ruso

LOs MERCADOS EXTERIORES de los
cuales Rusia compra se pueden enu-
merar, atendiendo a su porcentaje de
mayor a menor, en los siguientes:
Unién Europea 39,6%, siendo Ale-
mania al pais que mds compra, un
14,3%, mientras que a Espafa un
1,2%. Después de la U.E., los paises
CEI (Comunidad Estados Indepen-
dientes) significan el 222% de las
compras rusas, encontrindose a con-
tinuacion con un 21,7% los paises en-
globados en "resto mundo”. Otros
son, EEUU con un 6,4%, China
5,2%, Polonia 2,8% y Japén 2,1%.

En cuanto a los destinos de las ex-
portaciones rusas, la Unién Europea
encabeza la lista con un 35,3%, sien-
do nuevamente Alemania el primer

* (Millones de délares USA, 2002)

1Spano-ruso

receptor de sus productos con un
7,6% seguido de Italia con un 7% vy
Espana con el 1%.

Los mercados "resto mundo" im-
portan el 24,2% de las ventas rusas, y
los paises CEI el 14,7%. Otros mer-
cados destino de las exportaciones ru-
sas, son: China 6,4%, Suiza 5,1%, Ja-
pén 3,9%, EEUU 3,7%, Polonia
3,5% y Turquia 3,2%.

El valor total de las importaciones
rusas, en millones de délares estadou-
nidenses fue de 45.989,4 U$ en 2002,
siendo los principales productos de
los que se nutre el mercado ruso, los
siguientes: maquinaria y equipos por
valor de 16.653 ddlares; productos
farmacéuticos 1.384 doélares; carne

de Ciu

* (Miles de Euros, 2003)

congelada 1.336 ddlares; azticar 855
dolares; bebidas 649 ddlares; confec-
c16n 649 délares; metales ferrosos 577
dolares; muebles 472 délares; resto
importaciones 22.585 délares

VENTA AL EXTERIOR:

Rusia vende al exterior en millones de
délares USA durante 2002 por valor
de 105.760 délares, siendo sus princi-
pales productos exportados: petréleo
crudo 28.771 dolares; gas natural
15.896 dolares; productos del petréleo
11.141 délares; maquinaria y equipos
de transporte 10.013 dolares; metales
ferrosos 6.816 dolares; aluminio 2.870
dolares; niquel 1.713 délares; restantes
exportaciones 24.228 dolares.

Fuente: ELABORACION PROPIA

ad Real a Rusia

El valor total de las exportaciones espafiolas al mercado ruso,
es de 790.592 délares, siendo las cinco primeras partidas aran-
celarias exportadas por Espafia a Rusia (FOB).

v/ Reactores nucleares, calderas, maquinas. (77.907 délares)

7 AT [ RO e S (62.084 délares)
v/ Productos cerdmicos ................ (53.733 ddlares)
v Carne y despojos comestibles ......... (49.576 dolares)
v/ Miquinas y aparatos eléctricos ........ (45.768 dolares)

En cuanto a las importaciones, Espaiia import6 de Rusia por
valor de 2.700.618 délares, siendo las cinco primeras partidas
arancelarias que Espaiia compré (CIF), las siguientes:

v/ Combustibles y aceites minerales . .. (1.977.497 délares)

v/ Fundicién, hierroyacero ........... (242.366 dolares)
v Perlas finas o cultivadas, piedras precigsas (82.114 délares)
v/ Niquel y sus manufacturas ........... (62.276 délares)
Vi Cercilesvsm st e i (48.370 délares)

v Bebidas, liquidos alcohdlicos y vinagre ............ 3.106
v Preparaciones de hortalizas, de frutas u otros frutos o
demas partes AEPHNIS! 5.« vmuinrrs sl 1.107
v Muebles; mobiliario medicoquirurgico; articulos de cama
y similares; aparatos de alumbrado no expresados ni
comprendidos en otra parte; anuncios, letreros y placas
indicadoras, luminosos y articulos similares; construcciones

BRERSEARE T o+ 0% AR S B e e e 854
v Calzado, polainas y articulos andlogos; partes de estos
L e S T S 174

v/ Herramientas y tiles, articulos de cuchilleria y cubiertos
de mesa, de metal comuin, partes de estos articulos, de metal

1T T S T PN SRR X Dy A S 146
v/ Plistico y sus manufacturas ....................... 113
v Vidrio y sus manufacturas ... 31
v Carne y despojos comestibles ...................... 18
v Manufacturas de piedra, yeso fraguable, cemento,

amianto (asbesto), mica o materias andlogas . . ........... 16
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DOMICILIACION DE AYUDAS DE LA PAC 2005

Nuestros Expertos
de la PAC

U ni Aq’:\m Unicaja le ;frecé

uno de estos

La Ayuda Segura

Por la
domiciliacion

Domicilie su ayuda de la PAC con Unicaja y estara en manos expertas. de sv ayuda.

Nuestros monitores especializados le ofrecen ahora UniPAC, la tramitacion informatizada
de total confianza y seguridad que le garantiza el cobro de su ayuda de la PAC,

: ‘ ’ ot o
a través de un Seguro de Cobro®". Y recuerde ademas que: Br:fs dueiciaciin

de su ayuda

~ + Contratacién

I de alguno de

¥ nuestros productos
agrarios.

Unicaja le anticipa® el importe de su Ayuda en condiciones especiales.
Unicaja es la depositaria de la cuenta Gnica del FAGA.

Unicaja es la entidad con mas solicitudes domiciliadas de Andalucia.

../,
U(mV:a

www.unlcaja.es

A

D
901 246 246

U nicaja

(1) Por errores imputables a Unicaja en la tramitacion de los expedientes de Ayudas presentadas por la Entidad. Seguro contratado a través de Segurandalus Mediacion S.A. Correduria de Seguros vinculada a Unicorp Vida Compadia de Seguros y Reaseguros, SA
y a General Vida, Sociedad de Agencia de Seguros, S.L Clave Direccion General de Seguros |-01215. Concertado Seguro de R.C. con arreglo a fa Ley %1992 de 30 de abril.

(2) Sujeto a condiciones de aprobacion

(3) Promocion vilida hasta el 30 de junio de 2005. Solo se entregara | obsequio por domiciliacion y/o personz cliente de Unicaja que domicilie su Ayuda de la Union Europea en la Entidad.

(4) Contratacion de alguno de estos productos: Seguros Agrarios, Préstamo Anticipo Ayuda, Compra con la Tarjeta de Crédito Univerde (excepto modalidad de pago a débito o a fin de mes)
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La Autovia de los Vinedos estara lista en diciembre

LA CONSEJERA DE OBRAS
PUBLICAS, Maria Encina
Alvarez, anunci6 en Ciu-
dad Real que antes de que
acabe el ano se abrird al tri-
fico rodado la Autovia de
los Vifiedos que el Gobier-
no de Castilla-La Mancha
esti construyendo entre
Toledo y Tomelloso con
una inversién de 328 millo-
nes de euros.

La consejera, que pre-
sentd en Ciudad Real las
Inversiones previstas por st
departamento para este afio
en la provincia, destacé que
la Autovia de los Vinedos
esta siendo ejemplo de efi-
cacia y agilidad en la gestion
por parte de una adminis-

& -&~~_g==~—-~‘-“'

I
-&z—"‘" L‘ &?

apERTURA E8

A\\
Antv W o

Lot ViTedoy

TOMELLOSO - CONSu
E
295 MILLONES DE :un?:‘\ f

¥ fre }

Cartel en el que ya se anuncia la apertura de esta via de comunicacién.

tracién publica, dados los
pocos afos transcurridos
desde que se plante6 y su
apertura, y establecerd para
las futuras autovias que
construya el Gobierno re-
gional los niveles de calidad
que ofrecen las autopistas.

En este sentido, Alvarez

apunté que la autovia que
unird Ciudad Real y Valde-
pefias serd también equipa-
rable a una autopista y dio a
conocer que el estudio in-
formativo de su trazado va
a ser sometido al periodo
de informacién piblica, pa-
so previo al concurso para
adjudicar las obras, de ma-

nera inminente. La Conse-
jeria ha presupuestado in-
versiones para las carreteras
de la provincia por valor de
123 millones de euros y ca-
si 92 millones mds para
obras de abastecimiento y
depuracién de agua; en
cuanto a transportes, el ob-
jetivo es mantener las line-
as actualmente en servicio y
adaptarlas a las nuevas ne-
cesidades de los ciudada-
nos.

Entre los proyectos de
abastecimiento destacan el
de la comarca de Almadén,
que comprende la cons-
truccién de una potabiliza-
dora y de depésitos.

Capital

Capital

Mecenazgo

¢ AR

Humano

Tecnoloégico

Cultura

Propios

bravo@bravoycia.es
www.bravoycia.es

902 15 16 95

A 4

BRAVO Y CIA

Asesores Técnicos - Correduria de Seguros
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La Junta defendera la actividad
de la azucarera ciudarrealeana

La consejera de Agricultura, Mercedes Gomez, ha asegurado que "desde el Gobierno

regional velaremos por que los agricultores mantengan su viabilidad" refiriéndose a

la producci6n de remolacha y a la cesion de 9.617 toneladas de cuota de Azucarera

Ebro, propietaria de la Azucarera de Ciudad Real, a Azucareras Reunidas de Jaén.

Mercedes Gémez realizé
esta afirmacién durante el
debate en el Pleno de las
Cortes de Castilla-La Man-
cha sobre la cuota de azticar
de la Azucarera de Ciudad
Real. Anadié ademis que
"existe preocupacién real
por el sector y por ello he
tenido ocasién de reunirme
con el presidente de Ebro-
Puleva, con Azucareras
Reunidas de Jaén, con la
Asociacién de Remolache-
ros, con los agricultores y
con el Ministerio de Agri-
cultura”.

La consejera de Agricul-
tura subrayé también, res-

pecto al personal de la Azu-
carera de Ciudad Real, que
"la defensa de los trabajado-
res se hari en todo mo-
mento y en todo lugar”, si
en el futuro existiera algtin
problema para la actividad
de la fabrica.

Mercedes Gémez re-
cordé que los criterios de

reparto de cuota entre Ebro
Azucarera y Azucareras
Reunidas de Jaén fue acor-
dada "por unanimidad" por
la. Mesa Nacional del
Acuerdo Marco Interprofe-
sional del sector remola-
chero, donde estin repre-
sentadas las organizaciones
agrarias, las industrias y la
Confederacién de Remola-

Los criterios de reparto de
cuota fueron acordados por
“unanimidad” por la Mesa Nacional

cheros. Ese acuerdo esta-
blece que la cesién de cuo-
ta se realizard con la remo-
lacha producida en las pro-
vincias de Albacete vy
Cuenca, parte de Toledo
Sur y Ciudad Real Nores-
te, con el respeto a la vo-
luntariedad del agricultor y
respetando las condiciones
de las que disfrutaban en la
Azucarera de Ciudad Real.

Ademis de esta confor-
midad por parte del propio
sector, la consejera subray6
que la cesién de cuota de
azucar es resultado de una
sentencia del Tribunal Su-
premo y también de un
dictamen del Tribunal de
Defensa de la Competen-
cia, con la finalidad de evi-
tar la concentracién de pro-
duccién en  Azucarera
Ebro, que representaba el
78% de la cuota espafola.

Las exportaciones de la regiéon crecieron un 12%

LAS EXPORTACIONES en
Castilla-La Mancha au-
mentaron un 122% de
enero a noviembre de 2004
segtin datos de la Secretaria
de Estado de Turismo vy
Comercio. Esta cantidad
indica que estas exporta-
ciones doblan la media na-
cional, que en el mismo
periodo fue del 62%.

Desglosado el dato por
provincias, en Albacete
crecieron un 8'7%; en Ciu-

dad Real un 11'1%; Cuen-
ca tuvo un incremento del
35'9%; Guadalajara un
15'6% y en Toledo el au-
mento fue del 10%.

Estos datos son una
muestra, segtin el conseje-
ro de Industria, Jos¢ Ma-
nuel Diaz-Salazar, del
buen hacer que vienen
desarrvllando los empre-
sarios de Castilla-La Man-
cha en colaboracién con el
Instituto de Promocién
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Exterior de Castilla-La
Mancha (IPEX), en coor-
dinacién con las Cimaras
de Comercio y asociacio-

= Tierras

El vino es uno de los productos mis ifnpomnuc de las exportaciones.

nes empresariales a favor
de la internacionalizacién
de la produccién de las
empresas de la regién.



Temas Econdmicos

Cien medidas para
dinamizar la economia

EL GOBIERNO ha aprobado
un Plan de Dinamizacién
de la economia espanola,
que contiene un centenar
de medidas de reforma
econémica destinadas a au-
mentar la productividad y
el empleo, y que se irdn
aplicando paulatinamente a
lo largo de la legislatura.

El Consejo de Minis-
tros de finales de febrero
dio luz verde a un primer
paquete, compuesto por un
proyecto de Real Decreto
de medidas urgentes, don-
de se incluyen los cambios

mds inmediatos y que afec-
tan fundamentalmente al
mercado financiero por la
entrada en vigor de la di-
rectiva de folletos y al mer-
cado energético por la
puesta en marcha del mer-
cado eléctrico con Portugal,
y tres anteproyectos de ley.

El ministro de Econo-
mia destacé que el objetivo
del plan es transformar la
economia espanola en una
de las mis competitivas y
de mayor bienestar de la
Unién Europea, cumplien-

do la “Agenda de Lisboa™.
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Los precios bajan un
1,4% en Ciudad Real

EL INDICE DE PrECIOS de
Consumo (IPC) bajé un
0,8% en Espana en enero
respecto al mes anterior,
con lo que la tasa interanual
(altimos doce meses) se re-
dujo una décima hasta el
3,1%, segun datos del INE.

Por su parte, la inflacién
subyacente - sin alimentos
no elaborados ni productos
energéticos - disminuyd en
enero un 1% vy la tasa inter-
anual se redujo hasta el
2,8%, una décima menos
que en diciembre, tras cin-
co meses sin variar. De esta

forma, la inflacién subya-
cente lleva diez meses por
debajo del indice general.
En Ciudad Real, los precios
bajaron el 1,4% en el pri-
mer mes del afo.

La desaceleracién de la
inflacién se debid al des-
censo de precios de los gru-
pos de vestido y calzado (-
11,4%), ocio y cultura (-
1,2%) y menaje (-0,4%). En
concreto, descendieron un
12,6% los precios de las
prendas de vestir, un 7,9%
el calzado y un 7,9% el pre-
cio de los viajes.

Ponemos a su disposicion un completo equipo de profesionales

para ofrecerle soluciones

integrales en su

cadena de

suministros, permitiéndole tener sus productos donde son

necesarios y en el momento adecuado

Space Cargo Alicante S.L.

Poligono Industrial Campo Alto - C/ ltalia 75, 03600, Elda (Alicante)

Tel.: 96 696 54 50 - Fax: 96 696 54 54
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La economia espanola
crecio un 2,7% en 2004

EL PRODUCTO INTERIOR
Bruto (PIB) crecié en
2004 el 2,7% vy el empleo
un 2,1%, con la creaciéon de
354.000 nuevos empleos,
segun datos de la Contabi-
lidad Nacional Trimestral
difundidos por el Instituto
Nacional de Estadistica
(INE). Este crecimiento es
dos décimas superior al de
2003 y una décima mayor
que la dltima prevision del
Gobierno, del 2,6%. El in-
cremento del 2,7% del PIB
en 2004 fue resultado de un
avance del 2,7% en el pri-
mer trimestre, del 2,6% en
el segundo y tercero y del
2,7% en el cuarto.

El vicepresidente se-
gundo del Gobierno y mi-
nistro de Economia y Ha-
cienda, Pedro Solbes, con-
sider6 que el crecimiento
espafiol es "enormemente
sano" y auguré que conti-
nuari este ano. La demanda
interna crecié el 4,4%
(frente al 3,3% en 2003) y la

externa aumento su contri-
bucién negativa hasta 1,7
puntos, desde los 0,8 pun-
tos de hace dos anos. La
aceleraciéon de la demanda
interna reflejo el aumento
tanto del consumo: 3,5%
las familias, seis décimas
mas, y 4,9% las administra-
ciones publicas, un punto
mas, como de la inversién
(que subio el 4,6%, frente
al 3,2% anterior).

Dentro de la inversion

El empco creci6 un 2,1% creando 354.000 puestos d;: trabajo.

destaca el avance del com-
ponente de equipo (del
5,8%, frente al 1% del ano
precedente), seguido de la
construccion (que pasé del
4.3 al 44%) y de los otros
productos (del 3 al 3,2%):
El aumento de la apor-
tacion negativa del sector
exterior fue consecuencia
de una mayor aceleracién
de las importaciones (9%,
frente al 4,8% del 2003)
que de las exportaciones
(4,5% trente al 2,6%).

El déficit comercial aumenta un

ESPANA FUE el segundo pa-
is de la Uni6n Europea con
mayor déficit comercial en
2004 (52.400 millones de
euros), cifra que representa
un aumento del 24% res-
pecto de la registrada en
2003, y que sélo es supera-
da por Reino Unido
(87.900 millones de euros),
segtin estimacion de Eu-
rostat. El aumento del défi-

cit comercial espanol el afo
pasado se debe a que las
importaciones crecieron a
un mayor ritmo que las ex-

portaciones. Entre enero y
noviembre de 2004, las ex-
portaciones totales de Espa-
fia ascendieron a 131.300

El aumento se debid a que las
importaciones crecieron a mayor
ritmo que las exportaciones
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Temas Econdmicos

ProbucTIVIDAD

La productividad global de la
economia aumento el 0,6%, una
décima menos que un afio antes.
En cuanto al cuarto trimestre, la
demanda interna aumento el
4,6%, igual que en el tercero, y
el sector exterior restd 1,9 pun-
tos, frente a los dos puntos del
anterior. El empleo crecio el
2,2%, con la creacion de
365.000 empleos netos.

£l secretario de Estado de Eco-
nomia, David Vegara, valord el
cambio en el modelo de creci-
miento y el diferencial con la z0-
na euro y calculd que el PIB au-
mentara cerca del 3% este afio.
Destaco la fortaleza de la de-
manda interna y resefd que la
inversion en equipo esta "toman-
do el relevo" como factor de cre-
cimiento, al tiempo que continua
la creacion de empleo y no se
enfrian en exceso el consumo y
la construccion.

Vaticind que el sector exterior
reducird su aportacion negativa
al irse consolidando la recupera-
cion en los principales socios
comerciales.

24%%

millones de euros, un 4%
mids que durante el mismo
periodo de 2003, y las im-
portaciones alcanzaron un
valor de 183.700 millones
de euros, un 9% mas que el
ano anterior. Alemania fue
el pais de la UE con mayor
excedente comercial en
2004 (146.400 millones de
euros), por delante de Ir-
landa (32.700 millones).
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Javier Gomez Navarro, presidente

de las Camaras de Comercio

El ex ministro de Comercio Javier Gomez Navarro ha sido elegido nuevo presidente de las Camaras de
Comercio, en sustitucion de José Manuel Fernandez Norniella, al recibir el apoyo mayoritario de los miembros del
pleno de la institucion, convocados en sesion extraordinaria celebrada el pasado 10 de febrero.

En concreto, Gémez Na-
varro, candidato propuesto
por el Gobierno, recibi6 en
la primera votacién (nomi-
nal y secreta) 68 votos a fa-
vor de los 85 emitidos,
mientras que 16 fueron en
blanco y 1 resulté nulo, in-
formaron fuentes de las
Camaras. El nuevo presi-
dente necesitaba el respaldo
de, al menos, tres cuartas
partes de los votos (63 vo-
tos), por lo que no fue ne-
cesario recurrir a una se-
gunda vuelta.

El ex ministro, que se
convierte en el decimo-

José Montilla, ministro de Indus-
tria y Javier G6mez Navarro

cuarto presidente de las
Céamaras, agradecid, en una
breve intervencién, "el voto
de confianza" depositada en
su persona para presidir las
Camaras, y aposté por po-
tenciar el papel de esta ins-
titucién para mejorar la

competitividad de las em-
presas, facilitar su acceso a
las nuevas tecnologias, po-
tenciar el desarrollo del tu-
rismo, y crear un entorno
favorable a la inversion.
Ademas, expresé su in-
tencion de aumentar la co-
laboracién con otras orga-
nizaciones como la CEOE
y propuso la aprobacién de
un Plan Estratégico para
definir el nuevo papel del
Consejo Superior de Ci-
maras de Comercio. En es-
te sentido, sefialé que el or-
ganismo que preside debe
apoyar al conjunto de Ca-
maras de Comercio, ofre-

ciéndoles colaboracién y
asesoramiento, pero "sin
interferir" en la autonomia
de las mismas.

Go6mez Navarro destaco
el enorme "arraigo social”
con el que cuentan las Ci-
maras de Comercio en este
momento y su "potencial”
para contribuir al desarrollo
economico de las comuni-
dades auténomas, al tiempo
que se marcé como retos
para los préximos afos, la
necesidad se seguir favore-
ciendo la internacionaliza-
ci6n empresarial y la mejo-
ra de la competitividad.

Colaboracion dell Gobierno

POR sU PARTE, el secretario de Estado
de Turismo y Comercio, Pedro Me-
jia, que hizo un reconocimiento ex-
preso de la labor de Fernandez Nor-
niella al frente de las Camaras, ase-
guro que el organismo es un "instru-
mento idéneo" para impulsar el des-
arrollo empresarial y juega un papel
fundamental como "nexo de unidn’
entre el Estado y la sociedad.

En este sentido, solicité el apo-
yo de las Camaras para que colabo-
ren con el Gobierno en conseguir la
mejora de la competitividad exterior
de las empresas espanolas y el es-

piritu emprendedor, en un momen-
to en el que el déficit comercial al-
canza maximos histéricos y en un
entorno fuertemente competitivo,
donde cada vez es mas importante
la calidad, el diseno y la innovacion
empresarial.

La eleccion de Gémez Navarro
se llevo a cabo en un pleno extraor-
dinario, convocado por el Ministerio
de Industria, Turismo y Comercio,
en el que en un primer lugar se cu-
brié la vacante dejada por la presi-
denta de Banesto, Ana Patricia Bo-
tin, como notable (persona de reco-
nocido prestigio en la vida econdémi-
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ca espanola) del pleno, que fue sus-
tituida por el propio Gomez Navarro,
requisito indispensable para que pu-
diera optar a la Presidencia.

El pleno acord6 proponer a Fer-
nandez Norniella como presidente
de honor del Consejo Superior de
las Camaras de Comercio, en reco-
nocimiento al destacado papel des-
empenado en el organismo durante
los ultimos anos. El nuevo dirigente
cameral asumira la presidencia de
las Camaras hasta 2006, afo en el
que se procedera a la votacion de
un nuevo presidente para los si-
guientes cuatro afos.
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Empresa y Medio Ambiente

La region tendrd una estrategia
de desarrollo sostenible

La consejera de Medio Ambiente, Rosario Arévalo, destacé que cumplir el Protocolo

de Kyoto es un desafio que nos compromete a todos e indicé que "los ciudadanos
y ciudadanas estamos llamados a hacer que el mundo pueda seguir siendo en el

futuro nuestra casa comun".

La consejera, que compare-
ci6 a finales de febrero en el
Pleno de las Cortes regio-
nales, para informar sobre
la aplicacién del Protocolo
de Kyoto en la comunidad
auténoma, anuncié que el
Gobierno regional pondri
en marcha un Plan Estraté-
gico de Prevencién del
Cambio Climitico que
quiere servir de ejemplo a
la sociedad castellano-man-
chega en la aplicacién de
politicas preventivas en
materia de eficiencia ener-
gética, proteccién ambien-
tal, viviendas ecoldgicas,
transporte y desarrollo e in-
novacién tecnolégica, entre
Otros.

Este Plan tiene como
objetivo reducir las emisio-
nes de gases de efecto in-
vernadero procedentes de
la llamada contaminacién
difusa que provoca casi el
60 por ciento de las emisio-
nes a nivel nacional, asi co-
mo proteger la salud de la
poblacién y mejorar la ges-
ti6n ambiental.

"Esta contaminacién no
se contempla en la Directi-
va de Comercio de Emisio-
nes por lo que es preciso
abordarla desde la Admi-
nistracion regional y muni-
cipal a través de politicas
preventivas", dijo. La titular

Ia]unta'ha deadldo apostar por las energfas renovables.

de Medio Ambiente infor-
m6 que el Ejecutlvo auto-
némico esta elaborando la
Estrategia Regional de Des-
arrollo Sostenible.
"Pretendemos que
nuestra regién aborde este
reto para integrar los prin-

cipios de la sostenibilidad
en sus politicas, planes y
programas", sefial6, ana-
diendo que "es un trabajo
ambicioso, a medio y largo
plazo, con una planifica-
ci6n adecuada y contando
con la participacién de to-

dos los sectores e institu-
ciones de la sociedad".

ACTUAR

Los diferentes campos en
los que el Gobierno de
Castilla-La Mancha ha ve-
nido actuando son la politi-
ca forestal, l]a Red de Ciu-
dades y Pueblos Sosteni-
bles, la gestién adecuada de
los residuos, el uso racional
de la energia en la edifica-
cién, el control directo so-
bre las emisiones industria-
les, la racionalizacién del
transporte, el uso y fomen-
to de las energias renova-
bles y la eficiencia energéti-
ca en el sector industrial, 6
el importante esfuerzo en
repoblaciones  forestales,
con mis de 119.000 hecti-
reas entre 1994 y 2004, la
Red de Castilla-La Mancha
de Ayuntamientos por el
Clima, con la que se sensi-
bilizari a los ayuntamientos
sobre las medidas para re-
ducir las emisiones de CO?
y, sobre todo, la apuesta por
las energias renovables.

BRI S R S b A s U R SR
Control medioambiental en las empresas

El Gobieno de Castilla-La Mancha fomentaré entre las em-
presas de la region que se adhieran al Sistema Comunita-
rio de Gestion y Auditorias Medioambientales, conocido
como EMAS, ya que, ademds de suponer una garantia de
que su actividad es respetuosa con el entorno, les propi-
ciard mayores posibilidades de negocio.

La consejera de Medio Ambiente, Rosario Arévaco, expli-
¢ que, gracias al Decreto aprobado, la Administracidn re-
gionakse encargara de autorizar a las empresas castella-
no-manchegas su inscripcion en el Sistema EMAS, una vez
que se haya verificado que cumplen una serie de requisi-
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tos de respeto al entormo en su actividad cotidiana.

"Con este Sistema se mejora la competitividad de nues-
tras empresas al poder acceder a ms y mejores mercados
para introducir sus productos”, dijo la consejera de Medio
Ambiente, quien recordd que las empresas que quieran
inscribirse en este registro deberan implantar un sistema
de gestion que cumpla con los requisitos medioambienta-
les establecidos; realizar auditorias periddicas que evali-
en su comportamiento en este ambito, e informar sobre
cualquier incidencia en sus instalaciones que pueda re-
percutir en el entomo.



Empresa y Medio Ambiente

Regulada la gestion
residual de aparatos
eléctricos y electréonicos

EL GOBIERNO aprob6 a fina-
les de febrero Real Decreto
sobre aparatos eléctricos y
electrénicos y la gestion de
sus residuos, con el que se
pretende mejorar el com-
portamiento ambiental de
todos los agentes (producto-
res, distribuidores y usua-
rios) que intervienen en el
ciclo de vida de estos apara-
tos, y en particular, el de
aquellos agentes directa-
mente implicados en la ges-
tién de los residuos deriva-
dos de estos aparatos.

El Real Decreto incorpo-
ra las Directivas europeas
2002/96/CE, de 27 de enero
de 2003, y la Directiva
2003/108/CE, de 8 de di-
ciembre de 2003 al derecho
interno. Establece medidas
de prevencién desde la fase
de disefio y fabricacién de
los aparatos eléctricos o elec-
trénicos para limitar la inclu-
sion en ellos de sustancias
peligrosas, que serin exigi-
bles a los aparatos que salgan
al mercado a partir del 1 de
Julio de 2006.

DEVOLUCION

La norma aprobada establece
que los altimos poseedores
podrin devolver los apara-
tos, sin coste, a los distribui-
dores o a las entidades loca-
les. Posteriormente los pro-
ductores deberan hacerse
cargo de ellos y proceder a su
correcta gestion. El Real De-
creto concreta las operacio-
nes de su tratamiento, que
deben ajustarse a las mejores
técnicas disponibles, en el

sentido indicado por la Ley
de prevencién y control in-
tegrado de la contaminacién
en aplicacién del principio
"quien contamina paga’.
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Motor

Renault Megane,
el coche més vendido

EL TURISMO compacto
Megane, fabricado por Re-
nault, empez6 el ano como
lider destacado del merca-
do espanol al matricular
8.809 unidades, cifra que
supone para esta gama un
crecimiento del 13,37 res-
pecto a enero de 2004,

Segtin datos de la Aso-
ciacion Nacional de fabri-
cantes de Automéviles y
Camiones (Anfac), el mer-
cado de turismos de enero
concluy6 con 104.874 uni-
dades matriculadas, lo que
representa un crecimiento
del 6,1% respecto a enero
del ano pasado. Las matri-
culaciones del Megane su-
ponen una cuota del mer-
cado del 8,40%, en tanto
que el segundo modelo, el
Ford Focus alcanza el
5,50% del mercado, con
5.771 unidades, un 3,22%

mas.

El Peugeot 307 resultd
el tercero del rinking con
un registro de matricula-

ci6n de 5.188 unidades, ci-
fra que supone una cuota
de mercado del 4,95% y un
crecimiento del 15,67%.

El siguiente en la clasifi-
cacion es el utilitario Seat
Ibiza, que ha contabilizado
4261 unidades, un 20,44%
mas que el ano pasado,
mientras el nuevo modelo
C4 de Citroen, sustituto del
Xsara, ha iniciado el ano con

3.843 unidades matricula-
das. Entre los veinte prime-
ros el que mejor progresién
ha experimentado es el To-
yota Corolla, mientras que
en el lado opuesto se sittia el
Citroen Xsara, un modelo
en el final de su vida.

TRAFICO PREPARA UN NUEVO
EXAMEN TEORICO DE CONDUCIR

La Direccidn General de Trafico implantara a partir del proximo mes de oc-
tubre un nuevo examen tedrico de conducir, en el que al menos la mitad de
las preguntas estaran relacionadas con la seguridad vial y el resto con nor-
mativa y senales. Asi lo adelantd el subdirector general de Educacidn, Di-
vulgacion y Formacidn Vial de Trafico, Antoni Riu, en una rueda de prensa,
en la que también intervino el director general de Trafico, Pere Navarro,
quien explicd que con este nuevo examen también se cambiara el formato
de preguntas, ya que habrd cuatro respuestas posibles de las que pueden
ser validas incluso todas ellas. Riu, explicd que actualmente éstas estan
"muy centradas” en preguntar sobre las normas y no sobre la razon de las

normas y precisé que con el nuevo sis-
tema se busca gue el aspirante a con-
ductor "tenga una cultura suficiente
de seguridad vial con independencia
de que conozca las normas basicas".
Los expertos en trafico ya han comen-
2ado a trabajar sobre este asunto para
que todas las preguntas que se formu-
lan para conseguir el permiso de con-

ducir de la clase B, el mas general, desaparezcan y se renueven por otras
en las que la mitad de las preguntas al menos estén relacionadas con la
seguridad vial y el resto con las normas y seiiales (ahora éstas dltimas ocu-
pan casi un 95% del total). "La picaresca de saber las respuestas del test
por ejemplo del ndmero 25 va a dejar de tener sentido, porque el ordena-
dor dard a cada alumno que esta en la misma aula, un examen distinto.

El “Plan Renove” llega a los tractores

EL GOBIERNO ha aprobado
un Real Decreto por el que
se regula la concesion de
ayudas de un 'plan renove',
vigente hasta diciembre de
2007, para la moderniza-
cién de la maquinaria agri-
cola con nuevos tractores
para mejorar las condicio-
nes de trabajo, con una
ayuda media de 3.000 eu-
ros. La ayuda consiste en
una subvencién que se es-

tablece en funcion de la po-
tencia del tractor achatarra-
do, con una cuantia base
de 30 euros por cada caba-
llo, que aumenta en el caso
de explotaciones de jovenes
agricultores y de zonas des-
favorecidas.
-

Teniendo en cuenta estos
incrementos, el importe
medio de la ayuda se estima
en 55 euros por caballo.
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El plan contempla la
utilizacién en comun de la
maquinaria y prima la ad-
quisicion de tractores por
parte de cooperativas, con-
siderando el aprovecha-
miento de las economias de
escala y la disminucién de
la dependencia energética.
En este caso, la ayuda llega
hasta 120 euros por cada
caballo, superando los
6.000 euros por tractor.

En caso de que el bene-
ficiario opte por completar
la financiacién de la com-
pra del nuevo tractor me-
diante la solicitud de un
crédito avalado con la ga-
rantia de Sociedad Anéni-
ma Estatal de Caucién
Agraria (SAECA), las co-
misiones establecidas por
esta sociedad serdn también
subvencionadas en el 0,5%
del importe avalado.



Nuevo Audi A4.
No deja indiferente.

Tresa Automocién, S.A.
Segadores, 24 - Pol. La Estrella

Tel. 926 27 21 64

13170 Miguelturra

¢Es posible que la ciudad pueda emocionarse? ;Que los edificios tengan
alma? ;Que las calles sean capaces de sentir? El nuevo Audi A4 tiene
una personalidad y caracter que despierta grandes emociones a su paso.
Incluso en quienes no estan acostumbrados a sentirlas. Un automovil
sofisticado que incorpora revolucionarios motores TDI y también FSI,
avances como la inimitable traccion permanente quattro®, la suspension
dinamica y el sistema de transmision multitronic.



www.toyota.es

The Quality Attraction

Toyota Corolla 1.6 VVT-i Sol 3 puertas
15.479 €

Lo primero que te atrae es su disefio y luego ya no Climatizador automatico, airbag de conductor/acompanante
puedes dejar de mirarlo. Empiezas a descubrir su potencia sy airbags laterales, ABS+EBD, llantas de aleacion, radio CD RDS
que supera los 110 cv, su bajo consumo y el equipamiento  con 6 altavoces, sensor de lluvia, faros antiniebla, mandos en

mas completo de la gama. Un coche que lo tiene todo. el volante e instrumentacion Optitron. TODAY TOMORROW T 0
UDAY

GARANTIA |

— José M® Jiménez Century Car, S.L.
afos D TOYOTA T = -
ST = - Ctra. Carrion, Km. 312. (Aptdo. 298). P. I, Via Principal, parcela 25-50.
12100000 K] e Grupo Ciudad Real. Tel.: 926 27 02 90. Manzanares. Tel.: 926 64 71 21.
IVA, transporte, impuesto de matriculacién, promocién y aportacién del concesionario incluidos. Plan Prever incluido (Base calculada sobre caso de deduccion méxima aplicable de 721 €), Oferta vélida hasta fin de mes en Peninsula y Baleares
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