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El comercio
•

exterior,
asignatura
pendiente de
las. empresas
.Las empresas de Castílla-La
Mancha tienen aún una
asignatura peudieute: el
comercio exterior. El saldo de la
balanza comercial sigue siendo,
como en años anteriores,
negativa. Aunque existe un
crecimiento equilibrado de
exportaciones e importaciones,
la .evolución de la intensidad
exportadora de la región en
comparación con la tasa
nacional resulta una pérdida de
peso relativo del comercio
exterior en la economía regional.
Desde las distintas instituciones
seestán tomando medidas para
, cambiar estos resultados
(Información y editorial en
páginas interiores)
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---------------Opinión---'------"'"-------,
~--'Tribunaeconómica---,
LUZ ÁMBAR PARA EL COMERCIO EXTERIOR

,

U apertura progresiva de los mercados mundia-
es, la cada vez mayor competencia, la entrada

de nuevos competidores hacen que el comercio
exterior sea una asignatura que va adquiriendo
mayor importancia en nuestras economías. Es la
faceta exterior la que muestra de forma más clara
el estado de salud de la economía en su conjunto,
dado que demuestra que lo producido tiene de-
manda por parte de quien lo consume y que ese
producto es capaz de competir con el del mercado
de destino y el de los competidores en mejores
condiciones de precio y calidad.
Los resultados de la balanza comercial no refle-

jan, por tanto, sólo el déficit o el superávit comer-
cial, sino que indican también el grado de competí-
.tividad alcanzado por nuestras empresas, su grado
de desarrollo y su capacidad para ofrecer sus pro-
ductos en cualquier parte del mundo. Los datos ob-
tenidos en un informe elaborado por la Cámara de
Comercio de Toledo arrojan luz sobre la situación
del comercio exterior· de' nuestra provincia y nues-
tra región. No llega a ser luz roja, pero sí ámbar.
La situación de nuestro comercio exterior está neo
cesitada de la adopción de una serie de medidas de .
apoyo que ayuden a que nuestros productos sal-
gan al exterior en la medida en que están o pueden
llegar a estar capacitados para hacerlo.
Según el informe citado, si se compara nuestro

comercio exterior con el del conjunto de España se
observa que Castilla-La Mancha es la penúltima
región en cuanto a intensidad exportadora, es de-
cir, en cuanto a la parte de su PIB destinada a la
exportación. Además, la intensidad exportadora
regional aumenta de modo constante su diferencia
con la nacional, de tal forma que si la diferencia en
1991era de 10,81puntos porcentuales, en 1995al-
canzó los 15,52. Esto demuestra una pérdida de
peso que. en la economía regional han sufrido las
exportaciones, con respecto a la media nacional o
a la de otras regiones. La condición de motor de la
economía que demostraron las exportaciones tras
la crisis de inicios de los noventa ha de ser tenida
en cuenta para calibrar la importancia de esta pér-
dida de peso relativo de nuestras exportaciones.
Igualmente preocupante es la evolución de nues-

tra tasa de cobertura, es decir, el porcentaje de las
exportaciones sobre las importaciones. Mientras
la tasa de cobertura nacional ha mejorado en el pe-
riada 1990·1996un total de 22puntos, la tasa regio-
nal de 1996es exactamente la misma que en 1990.
Por otra parte, si se observa este dato para la pro-
vincia de Toledo, la caída de nuestra tasa de cober-
tura ha sido del04 puntos, entre 1990y 1996,Yde
182puntos entre 1999y 1996.
Otro aspecto llamativo es el porcentaje de nues-

tro comercio exterior que se realiza con países de
la Unión Europea. El 80 por ciento de las exporta-
ciones provinciales y el 79 por ciento de las regio'
nales se dirigen a países miembros de la Unión Eu-
ropea. Sería conveniente realizar un esfuerzo para
dirigir nuestra oferta a nuevos mercados que, aún
contando con mayores dificultades iniciales que
exigirían un mayor esfuerzo en promoción, forma-
ción e información a la empresas. La conclusión
que se deriva del análisis de los datos del informe
de lá Cámara de Comercio es la necesidad de verte-
brar, de acuerdo con lo postulado en el nPacto In-
dustrial, un Plan de Fomento de las Exportaciones
regional, con la participación de los organismos
involucrados en el apoyo y fomento a la exporta-
ción, que ayude a mejorar la compelilividad, que
apoye la diversificación de los mercados de des-
tino y que intensifique y coordine los esfuerzos.

Migue' Ángel MORALES GARCIA
Presidente de laCámara de Comerciode Toledo

UN PLAN DE EXPOlIACIONES
HACEunos lustros, el comer-

cio exterior era en nuestro
país un campo abonado de ma-
nera casi exclusiva para determi-
nadas .emprasas, la mayoría de
ellas de un gran volumen de ne-
gocio. Ese panorama. fue cam-
biando con el paso de los años de-
bido a factores decisivos como el
aumento de la competenoia co-
mercial, pero sobre todo por la
apertura de los mercados mun-
diales -en el caso de España de
manera fundamental el euro-
pea-, lo que ha ido obligando a
nuestras empresas a tener que
oombatir la llegad a de productos
de fuera con esa misma arma, es
decir, llevando los nuestros a
otros mercados exteriores.
,Suele ser este un indicador, en-
tre otros, para medir el estado de
salud de la economía. Y si estó es .
así, los datos regionales no son
nada halagüeños, o en todo caso'
habría que deoir que queda mu-
cho por mejorar en este campo.'
Si nos atenemos al informe ela-
borado por la Cámara de Comer-
cio de '!bledo, que recogemos' en
el reportaje principal de este
ejemplar, Castilla-La Mancha
aparece en el penúltimo lugar en
nuestro país en cuanto a aetíví-:
dad exportadora, con un ere-
, ciente distanciamiento con la
media nacional. También indica
la pérdida de peso del comercio
exterior el estancamiento del
porcentaje de las exportaciones
sobre las importaciones.
Como puede comprobarse, no

es preoisamente el mejor pano-

',' "...
rama pip"a nuestraa empresas, 10
que da-una idea del esfuerzo que
es preciso realizar para equili-
. brar la:balanza comercial.

Al Mjo indlce de la capacidad
exportadora oontribuye la propia
oonrig,~raci6n empresarial de
Castm ..•La Mancha, donde más
del noventa por ciento son pe-
queñaso medianas empresas. Ló-
gícamente, para este tipo de ne-
gocíosHevar sus productos a
otros p'8.íses exige unos costes
considerables que no pueden ser
asumídós si no es con el corres-
pondiente apoyo de aquellos or-
ganis!#..os e instituciones a los
que corresponde esta faceta, oo-
rrespondída, eso sí. con la ade-
cuada inicitiva empresarial.
Por t~~nto, conocida la necesi-

dad de ,desarrollar nuestro comer-
cio exteríor, no cabe otra solución
que ir poníendo los medios ade- .
ouadospara tratar de invertir los
térmínos. Es cierto que en los úl-
timos años se ha apóyado desde
la AdJWnistraéi6n regional y
otras ojzganizaciones empresaria-
les la i"'resencia de empresarios
, en reri~ internacionales, lo que
ha abierto otros mercados mun- ,
. diales áJ margen del europeo, al
que se recurre de manera casi ex-
clusiva}',pero no basta con ello. Es
neceaarto, como se apunta en el
artfoulo de esta misma página,
articu~;~r con seriedad un Plan
Reglon\U de Fomento de las Ex-
portacíonea en el que se clarifi-
quen 1#' líneas a seguir por los
exportadores, así como los apoyos
,con losque cuentan.

~----- Nombrespropios--....,.----
,

Juan Antonio Mata Juan A. VIllaronteVenancio Rubio
,

El director general de
Trabajo, Venancio Ru-
bio, ha indicado que el
desempleo descenderá
en Castilla-La Mancha
durante los próximos
meses gracias a los pta··
nes de empleo de la
Junta y a la entrada en
una época del año favo-
rable para la economía .,
de la región. Rubio ha
señalado que durante
los meses de marzo,
abril y mayo se entrará
en un ciclo de descenso
del desempleo, gracias a
los proyectos de la
Junta y a la llegada del
buen tiempo, que cada
año afectan de forma po-
sitiva a la creación de
empleo en la región. El
director general de Tra-
bajo ha dicho que el nú-
mero de parados ha des-
cendido respecto al pa-
sado año.

El secretario regional El director general de
de CC.OO., Juan Anto- Infraestructuras de la
nío Mata, considera qu.e compañía ferroviaria
se debe proceder de ín- Renfe, Juan Antonio Vi·
mediato a la modific.i-llaronte, ha asegurado
tión del reglamento del que la empresa ha mos-
Consejo Bconómlco.y trado su interés por im-
Social (CES), cuya pr,¡. pulsar un Plan Regional
mera reunión será el 24 de 'Transporte Ferrovia-
de marzo, medíantela rió en Castílla-LaMan-
ampliación del numero ' chao Para ViIlaronte,
de componentes y la dé- . para poner en marcha
limitación de lás fundó- de esta red ferroviaria '
nes de cada grupo y d.él habría que firmar un
presidente. Según Mata,. convenio más amplio
su organización sindical del que la empresa pü-
pretende que estos a~~ blica tnantiene en la ac-
pectos estén delimlllj¡ tualidad con la Junta
dos antes de que se pr(f que, a su juicio, «poten-
ponga el presidente d.~ ciaría el ahora maltre-
dicho organismo. JU~il cho núcleo ferroviario
Antonio Maia dijo que de Alcázar de San
la figura del presidente Juan». Renfe quiere es-
no es un asunto secun- tablecer una red de co-
darlo. sino terciario, ya municaciones por ferro-
que el CES debe ser un carril que una las cinco
órgano poco presíden-' provincias de Castilla-
cialista. . LaMancha.
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:Comercio,llxterior:.:un..~ampo.a"ÚP pore~nqJIistar
:-E' L comercio ~lfI~~~ores el que l!ernu~~l[a ~e ura pasado año i1996; se desvela la$dificultades.de las
l. ..' . íorma.tnás.clara el estado de, salud de la empresas para introducirse en rnercados exteriores,
• ,',. aconomla en SU' conjunto, pues derrju.eslra que principalmente por su condición de pYRíesy' por la falta
:10qué se producees dérnandado por qulen:'ló cdnsums de información y promoción, Sin,embargoidesde las .'
i '" '. , "y que ese producto es capaz de.competif:'coll el distintas instituciones se está apostando fúeitepor "
:,",. producido en elmercado de destino-enmejores 'cambiar lasestadlsticas y relanzarJosproductos de

condiciones de precíc'ycalldad. Unestudio.fealizado nuestra región hacia nuevos mercados, ya que ahora es'
por la Cámara de Comercio de Toledo, con da,os del la Unión Europea el principal ámbito de actuación

, EVOLUCiÓN DEL COMERCIO EXTERiOR DE CASTILLA-LA MANCHA " ',N, '
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'roledo. Pilar RemAnde. nidad autónoma ha duplicado el
El apoyo y estimulo al comer- valor de sus exportaciones en los

cio exterior, en especial a la ex- últimos cinco años y las ventas al
portación de las empresas caste- extranjero se han incrementado.
llano-manchegas, es una de las en un 25por ciento en los nueve
prioridades tanto de la Cense- primeros meses de 1996 (últimos
jeria de Industria y Trabajo de la datos disponibles por la Cense-
Junla de Comunidades como de, jería),
las Cámarasde Comercio e In- Aúnasí, sigue siendola expor-
dustria de la región. Desde estas tación la asignatura pendiente de
instituciones se están realizando las empresas. Hay que tener en
diferentes programas para poten- cuenta que el 93 por ciento de las
,ciar este importante factor mismas son pyrnes, con limitada
económico, una asignatura peno capacidad financiera, tecnoló-
diente para la mayor parte de las gica y comercial y con grandes
empresas de Castilla-La Mancha, '" dificultades para acceder a la in-
dada su condiNón de pyrnes, que formación necesaria para elabo-
hace más complicado su íntro- , ~rar sus planes de exportación.
ducción en mercados ínternacío- .. Así, muchas de;estas industrias, -
nales. '. I , aún habiendo realizado operacio-
Porque la industria y la em- nes de este tipo, no utilizan todas

presa castellano-manchega ha dí- las medidas de apoyo que la Ad-
rígido tradicionalmente sus es·, ministración pone a su dísposí-
fuerzas hacia el mercado nacío-. ción.
nal, lo que se traduce en que la Según se puede apreciar en el
región exporta actualmente pro- gráfico superior, la evolución del
duetos y mercancias a un nivel
que se sitúa en la tercera parte
, del esfuerzo exportador medio
nacional. ;
Sin embargo, según un in-

forme realizado por la Consejería
de Industria y Trabajo sobre las
actuaciones y programas de este
departamento para 1997, la sítua-
ción en la región está cambiando
en los últimos años, y una
prueba de ello es que esla comu-

1990 1992 1993 .1994 1995 19961991

comercio exterior en Castilla-La
Mancha ha ido en continuo as-
censo, aunque no con la rapidez
que sería deseable. Un ejemplo es
que en el año 1985las exportacio-
nes ascendieron a 54.511 millo-
nes de pesetas, cifra que ha ido
aumentando año Iras año hasta
llegar a los 187.851 millones de
pesetas en el ejercicio de 1996.
, (Fuentes de la Consejería de In-
dustria y la Cámara de Comercio
de Toledo).

, Evolución
Los tres primeros productos

que encabezan las exportaciones
de la región durante el pasado
año son receptores de televisión,
vino y calzado. En cuanto al des-
tino de las exportaciones por paí-
ses, figuran en primer lugar
Francia, Alemania y Portugal.
Un aspecto a destacar es la '

granconcentradón geográfica o

'Los tres primeros productos que
'encabezan las,exportaciones de la

región durante 1996 son los
receptores de televisión, vino y
calzado. Francia, Alemania y

Portugal son los países de destino

,
sectorial de las 'exportaciones
castellano-manchegas. En este",..
senrído (según se recoge en el
cuadro de la página siguiente),
diez países, y nueve de ellos pero
tenecientes a la Unión Europea,
.concentran el 82,14por ciento de
las exportaciones, y los diez prí-
, meros productos exportados Sl\-
ponen el 42,16por ciento deltotal
dejas ventas al exterior. Esta
misma tendencia, incluso más".,acusada, se observa en las ímpor-
tacíones, con el 90 por ciento con
origen en sólo diez países (el 85
por ciento de estás compras pro"
cede de la Unión Europeá), y los
die~ primeros productos importa-
dos concentran el 45,16 por
cíento del total. Según datos de la
Consejería de Industria. entre
199,2y 1995, las exportaciones
castellano-manchegas se han ín-
crementado en un H3 por ciento,
mientras que las importaciones
crecieron el 88 por ciento.

Información
.\.1node los pilares básicos del

comercio exterior es la íníorma-
ciÓrt;',unafase que facilitará el co-
noéimiento de mercados, oportu-
nídades de negocio, tramitación
aduanera, requisitos bancarios,
aranceles, legislación, etc.
Existen diversos organismos a

los.que el empresario puede acu-
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EXPORTACiÓN: CLASiFICACiÓN PAISES , EXPORTACiÓN: CLASIFICACiÓN PRODUCTOS•
• • •

Orden Pals Exportac. (mlll.ptas.) 'Yo Total Orden Producto Exportac.(mlll.ptas.) 'Yo Total

1 Francia 33.953 . 25,37 1 Receptores TV 9.945 7,43

2 Alémania .. 19.305 14,43 2 Vino y mosto ·9.055 6,76
•

3 Portugal 18.355 • 13,72 3 ...Calzado .8,383 . 6,26. . .. . o"

4 . Italia 11.486 • . . 8,58 4 Muebles :'6.450 4,82

5 Reino Unido 9.803 • 7,33 5 PoIlmerosde etileno 4;¡}57 3,70

6 Estados Unidos 4.809 3,59 6 Acumuladores 4.1J13 306,
7 Países Bajos 4.372 3,27 7 Aceite de oliva · 3.8.27 2,86

8 UEBL (BéVLux) 3.188 2,38 8 Jugos de frutas 3.562 2,66

9 Grecia 2.857 2,14 9 Partesde motores 3.206 . , 239,
10 Dinamarca 1.780 1,33 10 No especificados' 2.938 2,19

Total 10 • 109.908 82,14 Total 10 56.426 42,16

Total 133.81 t 100 Total 133',811 100
•7.307 millones de pesetas, aun-

que las importaciones se incre-
mentaron en un 26,5 por ciento,-
con un aumento de i4.653 millo-
nes dé pesetas. Según recoge un
estudio de la Cámara de Comer-
cio qé Toledo, mientras las ím-
portacíones han crecido. a lo
largo del periodo 1990·1996 una
media del 34 por ciento, casi sex-
tupücando su importe, las expor-
taciones han aumentado una me-
dia del 15.7por ciento. apenas duo
plicando su importe. .
· Frente a estas cüras negativas

•para Toledo, la provincia de Cíu-
dad Real experimentó durante el
pasado año un importante auge
en las.exportaeiones, duplicando
al resto de provincias de la re-
gión..
Desde esta institución se están

llevando a cabo diversos provee-
tos para relanzar el comercio ex-
terior de la provincia. Así lo
. anunció hace unos meses el pre-
sidente de la Cámara de Comer-
cio cíudadrealeña, Juan Antonio
León.' Uno de estos ambiciosos
proyectos es el parque empresa-
rial.

ción exterior. Por ello, para este
año están previstas cincuenta ac-
tuaciones en treinta y tres pai-
ses. Están previstas misiones co-
merciales directas de empresas
de la comunidad al extranjero; .
misiones de estudio y explora-
ción de mercados. exteriores; mi-
siones inversas de empresarios
extranjeros a la región; asisten-

Pero, además de lá informa- cía como visitantes o expositores
ción, es necesaria una adecuada' en ferias extranjeras y particípa-
formación especializada. Du- .' ción agrupada en certámenes co-
rante 1996, la Consejería de In- merciales.
dustria destinó en torno a 27 mi-
: llones de pesetas en este capí-
tulo, eslando previsla para 1997
una inversión de 22 millones de
pesetas. Este año se ha aprobado
un total de siete cursos especíalí-
zados en comercio exterior, de
. los que se beneficiarán alrededor'
de 180 alumnos, con un presu-
puesto de 12millones de pese las.

carias; apoyo a la ínternaeionalí-
zación de la empresa, con aseso
'ramíento en proyectos de ínver-
sión en el extranjero y lícítacío-
nes internacionales; formación,
con cursos, seminarios, mesas
redondas ...

dir en busca de estudios de mero
cado e inJormación de todo tipo,
como el Instituto Español de ea-
mercio Exterior (ICEXI, Buro- .
ventanillas, Cámaras de Comer-
cio e Industria, Federaciones de
Empresarios o las Oficinas Co-
merciales de España en el ex-
tranjero.
Gracias al éxito obtenido el pa-

sado año por el convenioñrmado
entre la Junta de Comunidades y
Argentaria-Banco Exterior, que
permitía a empresas de la región
tener acceso gratuito a los servi-
cios del Club del Exterior (un to-
tal de 71 empresas se beneñcía-
ron durante 1996 de este serví-
cio), para este año se firmará un
nuevo acuerdo con el Banco Ex-
teríor que abrirá la oportunidad
para que las empresas de la Co-
munidad se inscriban de forma
gratuita en el Club del Exterior y
reciban algunos de sus servicios
como información sobre merca-
dos internacionales, oportunida-
descomerciales. ofertas y de-
mandas de exportación e impor- .
tadón;' orientación sobre
instrumentos financieros Y ban-

Formación

Provincias
Por provincias, Toledo sigue

estando a la cabeza de las expor-
taciones. y durante el año 1996
.ha realizado exportaciones por
un valor total de 50.390 millones
de pesetas. Las importaciones al- .
canzaron la cifra de 69.863 millo-
. nes de pesetas. por lo que el saldo
de la balanza comercial fue, por
cuarto año consecutivo, nega-
tivo. Las exportaciones de.la pro-
vincia experimentaron un incre-
mento respecto al año pasado del
16,9 por ciento, aumentando en

Promoción exterior
Otra de las medidas puesta en

marcha por Industria. en colabo-
ración con las Cámaras de C08
mercio de la región, es la promo-

La oficina del ICEX en la
región, una vieja reivindicación

•

los productos castellano-man-
chegos,
Otro, de los proyectos previs-

tos para este año es la elabora-
ción d~ la primera Guía Regional
de Exportadores. que recogerá la
ofertaexportable de Castilla-La
Mancha. Se pretende difundir en
todo el mundo a través de la red
de Of,[~lnasComerclales de Fs..
pañaén el exterior. S;;mará~ 'ude
CO~E!,tcio~~Ítaiíoías en el ex-
tra.~,jJ~roy binacionales, asocía-
cíoneempresaríales, etc.
TalJl,bién desde la Consejería

de Indhstría se está elaborando
. un Plan Regional de Fomento de
la Actividad Exterior que defina
la política a desarrollar a carla y
medio plazo en los aspecto de
promoción, información y foro
macíón, así como la creación de
un Conseio de Fomento de la Ex-
portaején, con la participación
de 19'i.~gentes económicos., .;';" ..' ,

Toledo. P. H.
Junto con las actuaciones y

programas de comercio exterior
promovidas tanto por la Junta
como por las asociaciones em-
presariales y Cámaras de Co-
mercio, Se está trabajando en
distintos proyectos. recogidos en .
el Pacto Industrial para Castilla-
La Mancha 1996·1999, que duo
rante este año, según la Cense-
jería de Industria y Trabajo,
verán la luz o tendrán un em-
puje definitivo. Uno de estos pro-
yectos es la apertura de una oñ-
cina territorial del Instituto Es-
pañol de Comercio Exterior
(ICEX) en Castilla-La Mancha.
Esta oficina es una vieja reívín-
dicación lanto de la Junta de Co-
munidades como de la Confede-
ración Regional de Empresarios.
El presidente de la C;;éam

J . B'· 'esus arcanas. .Ül mantenido
en los úJtiillOS meses reuniones

gran a incidir enla promoción
en el comercio exterior.
La. oficina del ICEX, que auxí-

liaria de forma importante a las
empresas de la región, se territo-
rializaría mediante el establecí-
miento de servicios provinciales
de promoción é información ~
bre el c?mercio ext~~;;r y cuya
- actua~ion se ':."~rdinaría con las
orgm:'.~~acionesempresariales.
El ICEX. que depende de la Se·

.cretaría de Estado de Comercio,
Turismo y Pymes, cuenta con
un presupuesto para el presente
ejercicio de 19.000 millones de
pesetas, un montante económico
que destinará a la promoción de
la comercialización exterior de

con responsables del Instituto
Español de Comercio Exterior,
para instar a la urgente puesta
en marcha de una dirección te-
rritorial en esta Comunidad.
Parece ser que desde el ICEX

. hay un disposición favorable

. para implantar una delegación,
que serviría como instrumento
de información y apoyo a la ex-
portación. El crecimiento pro-
. greslvo de la actividad exporta- .
dora de las empresas de i'''''illla.. . v

La Mancha y "l ÍJotenciabilidad
- que e~~~~epara incrementar su
vresencia en los' mereados exte-
riores, ha llevado a la mencio-
nada entidad y a las organízacío-
nes empresariales que la ínte-
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---EXPORTACIONES ~~----------;'o-------

....Castilla-La ~l\1ancha,la.,penlÍltimaregión en exportaciones,
.'. según·un)~~tudiod~;la.:~ámara de ,ComerciQ·deToledo

- . . "-.

Toledo. Francisca Ramlrez eSTlLLA.La Mancha sigue siendo la penúltima 9 por ciento. Los principales pro.
Castílla-La Mancha, durante el, . región española en cuanto a exportaciones,quctos exportados por la región

año 1996 exportó 187.851 millones según se desprende de un informe elaborado fueron televisores (15.995 millo.
de pesetas, lo que coloca a nues- por la Cámara de Comercio de Toledo, que señala que nes depesetas), vinos (13.202
tra Comunidad Autónoma, en la en 1996, nuestra Comunidad exportó 187.851 millones millones de pesetas), calzado
penúltima región española en 'y sus importaciones alcanzaron los 252.949 millones de (12.217 millones) y muehles (9.100
cuanto a exportaciones, según se pesetas, por lo que el saldo dé la balanza comercial es millones).
desprendede un informe elabora- -Por lo que se refiere a las
do por la Cámara de Comercio de negativo. El presidente de la Cámara, Miguel Angel importaciones, fue Alemania el
Toledo. De acuerdo a este estu- Morales reclama la adopción de una serie de medidas principal pais de origen de las
dio, las importaciones alcanza·. de apoyo que ayuden a que nuestros productos salgan mismas con 100.525 millones de
ron la cifra de 252.949 millones de al exterior en igualdad de condiciones a otras regiones pesetas (40 por ciento del total),
pesetas, por lo que el seguida de Francia (18
saldo de la balanza por ciento), Reino
comercial fue, como Unido e Italia (10 por
en los cuatro años ciento). Los príncipa-
anteriores, negativo.' les productosimporta.
La diferencia entre dos fueron turismos
exportaciones e ímpor- (38.121 millones de

,"taciones fue de 65.907 pesetas), vehículos
millones de pesetas y para transporte de
la tasa de cobertura mercancias (18.101
del 74,26 por ciento. millones de pesetas),
Las exportaciones alcohol etilico (13.068

en la región experi- millones de pesetas) y
mentaron un incre- aparatos eléctricos de
mento con respecto al telefonía (10.738 millo.
año anterior del 25,8 nes).
por ciento, aumentan- La conclusión del
do en 38.572 millones . 1'" informe es rotundo.
de pesetas, mientras Las exportaciones
que las importaciones regionales mantienen
se 'incrementaron en la tasa de coberturade
un 3,8 por ciento, con 1990, lo cual muestra
un aumento de 9.330 un crecimiento equíli-
millones de pesetas. brado de exportacio-
El estudio elaborado nes e importaciones.

por la Cámara de Sin embargo, si se
Comercio, y al que ha observa la evolución
tenido acceso ABC, de la intensidad expor-
indica que las exporta- tadora de la región en
ciones de Castilla-La Losmuebles,juntoconlosreceptoresdetelevisiónyelvino,sonlosproductoSmásexportadosenla región comparación con la
Mancha suponen el . tasa nacional resulta
1,45 por ciento deltotal de expor- exterior en la medida en que datos que arroja este informe y tina pérdida de peso relativo en la
tación nacional y el 1,63por cíen- están o pueden llegar' a estar que indican que Castilla- La , economía regional. Igualmente,
to de las importaciones, con una capacitados para hacerlo», ase- Mancha sigue importando más elpeso de-Castilla-La Manchaen
contribución negativa a la balan- gura. que exporta. Para el presidente las exportaciones nacionales es
za comercial nacional. La de la Cámara existe la necesidad muy escaso. Toledo sigue siendo
Comunidad .Autónoma es la Crecimiento irregular de vertebrar, de acuerdo con lo I~provincia que más exporta.
undécima en el ranking regional postulado en el 11 Pacto ,.
en cuanto a.volumen de exporta- Delestudio se desprende que la Industrial, un Plan de Fomento
cíon, por delante de Asturias, evolución del comercio exterior de las Exportaciones regional,
Catabría, Baleares, La Rioja, regional durante el período 1990· con la participación de los orga-
Canarías y Extremadura, ocu- 1996 ha aumentado de modo irre- nísmos involucrados en el apoyo
~lJ.do el mismo puesto en el ran- . gular, con períodos de estanca- y fomento a la exportación «que
king a€ :mportaci?n. miento frente a otros de fuerte ayude a mejorar la competitívi-
Para el pi~·5!d!.mte de la crecimiento, las importaciones dad de nuestros productos, que

Cámara de Comercio cie 'T:7!edo, han aumentado de forma cons- apoye la diversificación' de los
MiguelÁngel MoralesGareía.Jos t:~.!1te, aunque con diferente mercados de destino y que ínten-
datos contenidos en el informe intensi¿E~. Así, mientras el sifique y coordine los esfuerzos,
reclaman una serie de medidas incremento medlg !le las"ímpor- unifique los criterios y clarifique
que permitan a nuestras empre- taciones en el periodo-~:{!jcado los apoyos con los que cuentan
sas competir en igualdad de con- fue del 20 por ciento, las exporta- nuestros exportadores).
diciones con otras empresas ciones 'crecieron una media de ~Ii::'!~t!:.ntoal destino de las
españolas. «La situación de nues- 19,7 por ciento. De este modo, la exportacíones !le. nue~tra
tro comercio exterior no llega a tasa de cobertura de Castilla-La Comunidad, Francia sigl1? SIen-
ser luz roja, pero si ámbar. Las Mancha es, para el año 1996, la do la primera eón 46.743 mílloncs
exportaciones están nécesitadas misma que en 1990: el 74 porcien- de pesetas, lo que representa el
de la adopción de una serie de too 25 por ciento del total exportado.
medidas de apoyo que ayuden a., Miguel Ángel Morales es tajan- Le siguen Alemania y Portugal
'quenuestros productos salganal ,,~:te en sus conclusiones' sobre los con el 14porciento, e Italia con el

Inversión extranjera
.../,Por último, si analizamos los
datos referentes a expedientes de
y~rüación/autorización de ínver-
siones extranjeras en España, de
acuerdo con los datos ofrecidos
¡)9r la Dirección General de
Política Comercial e Inversiones
Exteriores, correspondientes al
'péríodoenero-noviembre de 1996,
se ve que la 'inversión extranjera
ascendió a 8.855millones de pese-
tas.Io que supone el 0,57 por cíen-
to'del total nacíonal y una dísmí-
núeíón del 14,86 por ciento res-
[i'ecto.delmismo períododel año,
anteávr. La procedencia de estas
'inversiones ~~!ím~en primer
lugar de Francia, 8tig~i~asde
Reino Unido.
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Agustín de Leon: «Todos debemos volcamos en que
funcione el nuevo polígono industrial de .Cuenca»

. ,

Cuenca. Miren Delgado
La existencia de suelo Indus-

trial en la capital y la equipara-
cíón en impuestos con el resto de
las provincias castellano-man-
chegas son algunas de las prlncí-
pales inquietudes del presidente
de la Federación de Asociaciones
de Empresarios Conquenses
(FAEC). Agustín de León, quien
confía en que a 10 largo de este
ejercicio económico reciba un
fuerte impulso con la implicación
del resto de instituciones y Admí-
nistraciones.
-zt,a Federación es optimista

con la construcción del tan traído
y llevado polígono industrial a
las afueras de Cuenca? .
-Es un tema que desde esta Fe-

deración hemos venido deman-
dando ante la Mesa del Pacto por
Cuenca para Que vengan indus-
trias y esta ciudad se desarrolle,
creando riqueza y puestos de tra- ro
bajo. Hasta ahora, hemos tenido ,g
el gran problema de no disponer ~
de suelo para que las empresas -:
pudieran instalarse. En el año 92 :
la Sociedad Estatal de Promoción ~
y Equipamiento de Suelos firmó -s
un convenio con el Ayunta-
miento por el que adquirió 70
hectáreas en la finca de La Mota
y cuál es nuestra sorpresa
cuando nos enteramos 'que esos
terrenos estaban criando cardos.
No nos pareció lógico, hicimos
unas gestiones con la Sepes, el
Ayuntamiento ha retomado el
tema, el convenio firmado se ha
concretado y nos han asegurado
que de doce a catorce meses ten-
dremos poligono.
-¿Existe mucha demanda por

parte de los empresarios con-
.quenses en instalarse en esta
zona? .
-Nos ha costado trabajo pues

hemos tenido que escuchar en
ocasiones que para qué quera-
mos un cementerio de columnas
como en tantos sitios, cuando lo

Aguslln de León, presidente de la Federación de Empresarios de Cuenca .

que está claro es que los empre-
sarios deben disponer de suelo
para desarrollar su attividad y en
este sentido estamos muy con-
tentos, Cuando hemos hablado
con la Admínistración local y au-
tonómica. todo el mundo está de
acuerdo en que habrá que echar
una mano a los industriales. En
este sentido, desde la Federación
de Empresarios haremos todas
las gestiones habidas y por haber
para presionar a las distintas ins-
tituciones para que los industria-
les que quieran instalar sus nego-
cios en Cuenca tengan un trato
de favor especial y les sea atra-
yente su ubicación.
-¿No se temen que pueda ocu-

rrir con este proyecto como ha'

ocurrido en otras ciudades y no
tenga el suficiente calado entre
los industriales? .
-Aquí no se va a construir un

polígono tremendamente grande,
lo que hace falla es que exista,
pues ahora Cuenca no dispone de
suelo industrial, pasado mañana
viene una empresa y no sabemos'
cómo ubicarla. Setenta hectáreas
son pocas, por algo tenemos que
empezar y ojalá a la vuelta de dos
años tengamos que instar a Se-
pes o a otro organismo aque
construya más. Aunque esta ciu-
dad tiene carencias en suelo in-
dustrial y problemas en íníraes-
tructuras, tenemos que luchar
por conseguirlo y. ya estamos en
ello.

,
-Cuando comience a funcionar

este polígono, ¿las negociaciones
conel Ayuntamiento y la Diputa-
ción para conseguir la equipara- .
ción en impuestos como en el
resto de la región habrán culmi-
nado?
-Hemos mantenido entrevistas

"tanto con el alcalde de la ciudad
como con la presidenta de la Di-
putación. Es con el Ayunta-
miento con el-que más diálogo'
hemos entablado puesto que son
los' impuestos municipales los
que-más se acumulan. Respecto
allAE, tenemos casi ultimado un
convenio para que en lugar de pa-
garto de una sola vez, se pueda
hacer en tres meses consecutivos
sírrníngún interés adicional y se
pueda acoger a este convenio es-
cribiendo una carta a la Corpora-
cíén y domiciliando el pago de
esas' tres mensualidades en una
. entidad financiera. También he-
mos.negociado que se puedan
compensar de alguna forma las
facturas que los empresarios con-
quenses tienen pendientes con el
AY\Íntamiento.
-¿Hay alguna posibIlidad de

que los empresarios paguen a
me~Io o largo plazo menos con el
Impuesto de Actividades Econó-
mícas?
-En este sentido; hemos solící-

tado al concejal de Hacienda, Mi-
guel Ángel Vicente, para que el
añd98 haya una bajada en el por-
centaíe del IAE y la posibilidad
de .que se determinen una serie
de coefiCientes, de manera que
las empresas que estén ubicadas
en 'el centro de la ciudad tengan
que.pagar más que aquellas que
hayan instalado su negocio en el
. extrarradio. Es una cuestión ló- ,
gícay nosotros no nos lo hemos
,invéntado yaque casi todas la
províncías de nuestro entorno,
inclusive Madrid, lo tienen con
índices correctores. Creemos que
es muy necesario.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economía de Castilla-La Mancha. #25, 20/3/1997.



,
ECONOMIA DE CASTILLA-LA MANCHA8/ ABe JUEVES20·3·97

'-----EMPRESAS-,--. --~--~----------,----~~----

José Luis Serrano (CCM): «TeneIúoslahipoteca
mejor y más barata del merc~o nacionah>

Breves ;
"

Palau Cerámica . ,
La empresa «Palau 'Cerámíca, S.A,», de Chí-

loeches (Guadalajara), ha sido galardonada
por la Confederación Provincial de Empresa-
rios de Guadalajara (Copeg) y la Cámara de
Comercio e Industria en esta provincia. con el
premio a la calidad empresarial de,Guadala-
jara 1996. La elección de «Palau Cerámica) se
ha basado en el esfuerzo inversor realizado en
tecnología y en la formación del personal, en-
treotras razones, galardón al que han optado
ocho empresas de la provincia y quedaron Ii-
nalistas «Carríer España, S.A.), «Magneti Ma-
relli Ibérica. S.AJ) y «Vícasa». El premio será
entregado hoy con la presencia de autoridades
regionales y provinciales.

•

T
RAS unos años de obligado saneamiento económico, la Caja de

, Castilla-La Mancha ha comenzado este nuevo ejercicio con un
" renovado espíritu y ofertando nuevos productos a sus clientes,
alguno de ellos muy ventajosos y, como señala en esta entrevista el

subdirector general comercial de CCM, José Luis Serrano, se pretende
recuperar la cuota de mercado que corresponde a esta entidad. Uno de

estos productos es la «Hipoteca Llder» que, según Serrano,' ha tenido una
. gran respuesta, al ser la mejor y más barata del mercado nacional

Toledo.P. H.
El subdirector ge-

neral comercial de la
Caja de Castilla-La
Mancha, José Luis
Serrano, asegura que
la «Hipoteca Líder
CCM»'y la «Hipoteca
Líder Joven» han te-
nido una respuesta
inmejorable entre los
clientes de la entí-
dad, no en vano, in-
diea, «es el mejor pro-
ducto y el más barato
que existe en estos
momentos en el mero
cado ",acionaL en
cuanto al tipo varía-
ble»,
Según Serrano,

ambos productos tíe-
nen como finalidad la
financiación de la ad-
quisición o construc-
ción de la vivienda. A
través de la «Hipo-
teca Líder» se ofrece
la posibilidad de ñ-

nanciación hasta 25
años, con tipo de ín-
terés a elección del
cliente, fijo o varía-
ble, el primero
desde el 8,50 por
ciento de interés no-
minal y el variable a
un 4 por ciento de
interés los primeros
seis meses y el resto
al Mibor más el t,50
por ciento con reví-
sión anual.
La «Hipoteca Líder 'Joven

CCM» está dirigida atas
personas menores de -35
años de edad que van a ad-
quirir su primera vivienda
y tiene una reducción en el
tipo de interés del 0,25 por
ciento con respecto a las
condiciones de la «Hipoteca
Líder».
José Luis Serrano ha ex-

plicado qne cualquier pero
sana puede acceder a este
nuevo producto de CCM,
que comenzó a funcionar el
pasado mes de enero. Esta
entidad ya ha iniciado la co-
mercialización de otro
nuevo préstamo, se trata

cambios que está
. experimentando el
mercado.
El subdirector ge-

neral comercial
considera que la
Caja de Castilla-La
Mancha tiene una
cuota de mercado
superior a todas las
entidades ñnancíe-
ras de la región,
una importante
ventaja frente a sus
competidores,
además de la con-
fianza que los clien-
tes siempre han de-
positado en esta
Caja de Ahorros.
«Tenemos la ven-
taja de la ñdeliza-
ción del cliente ha-
cia nosotros; esto
nos da muchas faci-
lidades y a la vez te-
nemos el compro-
miso de ofrecer un
..buen servicio».

J ' L' S Sin perder la Ii·ose UIS errano, nea de atender a los
subdirector genera;J tradícionales.seeto-

'. res empresariales,
comercial de CCM' a los «hombres de

asegura que' esta , ~~~~:::,;~;om~~~:
,entidad potenciará, Luis Serrano, a fun-

cionarios o a traba-con nuevos productos, jadores por cnenta

el sector aqrlcola.; :~~~~ñ~s~~:~~~
,., pnesto la CCM es la
"o, - introducción en el
sector agrícola. «Aunque en
los últimos ejercicios este
sector no ha tenido en nues-
tra entidad la alención que
se merece, a partir de
ahora. sín abandonar otros
sectores, pondremos un én-
fasís especial en potenciar
la actividad agrícola y gana-
dera, con nuevos productos
ventajosos para este ímpor-
tante sector en Castilla-La
Mancha». Así, este año la
campaña de ayudas de la
PAC en esta entidad está
siendo, según Serrano, muy
ppsitiva, aunque aún no se
ljenen resultados, al no ha-
Ii~r eoneluído la campaña.., ,,',

Iberdrola
,La compañía eléctrica Iberdrola íncremen- '
tará este año en un 20 por ciento su aportación
al convenio con la Universidad de Castilla-La
Mancha, que será de 10.250.000pesetas y bene-
ficiará a unos dos mil alumnos, dado el interés
de estos últimos por los programas desarrolla-
dos al anterior acuerdo. Entre las novedades
que presenta el convenio para este año se en-
cuentran la ampliacíón de la convocatoria de
ayudas para trabajos de investigación y el ma-
yor número de alumnos que' podrán acogerse
al programa de prácticas en formación.

Equipo Ambiental
Miembros de la empresa (Equipo Ambien-

tal» presentaron la pasada semana en el
,Ayuntamiento de Aznqneca de Henares (Gua-
dalalara) un plan medioambiental. apra esta
localidad, que se desarrollaría durante este
año. Según la empresa. este plan está dividido
en dos grandes apartados, el primero que se
refiere a la colaboración en los actos de la pró-
xima Semana de la Juventud, y el segundo, un
estudio sobre la educación ambiental en esta
localidad guadalajareña. ,

Renfe
La compañía Renfe ha puesto en marcha un

nuevo abono para el. Tren de Alta Velocidad
(AVE), el llamado «Abono 20», para las clases
turistas y club, que permite realizar 20 viajes
durante un mes en las lanzaderas Madrld-Cíu- '
dad Real-Puertollano con importantes des-
cuentos. Según la directora comercial del
AVE, Araceli García, este nuevo abono per-
, mile realizar 20 viajes Madrid-Ciudad Real por
33.000 pesetas, Madrid-Puertollano por 40.000
pesetas y Cindad Real-Puertollano por 7.000
pesetas. Este nuevo abono se puso en marcha
el pasado día 16 coincidiendo con los nuevos
horarios de lanzaderas. -

del Il Plan Renove, un prés-
tamo de consumo hasta
ocho años, con característí-
cas de un crédito personal y
unos intereses adecuados,
semejantes a los del pasado
año cuando comenzó a fun-
cionar este Plan Renove.
Respecto a los cambios

que se están produciendo en
el mercado financiero con la
bajada de los tipos de in-
terés, Serrano asegura que
los clientes están comen-
zando a adecuar los tipos de
fijos a variables, según el
Mibor, que es la fórmula
más utilizada en la actualí-
dad, ante los continuos

Bankinter
Bankinter ha lanzado al mercado la «Ciber-

hipoteca». préstamo hipotecario a interés va-
riable cuya tramitación se efectúa exclusiva-
mente a través de Internet. Desde la página de ,
Bankinter en Internet, cualquier usuario
puede solicitar, la tramitación de un préstamo
hipotecario variable. Enestapágina se in-
cluye un simulador creado para la «Ciberhipo-
. teca», donde se puede consultar, la cuota pe-
riódica y anual.intereses, -amortizaciones, etc.
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Serviauto'97 cierra sus puertas en Ciudad Real
con, un (alto nivel de participación -y ventas

", "

EL ~u~:~2v~e~
Servicios

Complementario!"
Serviauto 97, cerró ayer

sus puertas en el Pabellón.
Ferial de Ciudad Real. la
primera feria programai;la

. por la Fundaci'é)n
Empresarial este año ha

sido todo un éxito de
participación de público

que ha tenido la
oportunidad, a lo largo de
la semana, aprovechani;lo

el buen momento '"
económico, de conocer llis ",,,.,,!¡I

últimos modelos de ClIsi I~
todas las marcasi;le;;+.. .

. vehículos en el,mercá~o~~~~
" -- , -{",'c3:~~,y

.Ciudad Real. C. del Cam~á ~ [:····¡·I'r:~~~~~N~
Serviauto despertó desde-el .¡h

principio muy buenas expectaít- :E bC"""''"-''''''=,-" c.::~d±:8:8~~;;
vas y según el presidente de,')a Serviauto ha resultado uu éxito de participación, que han podido disfrutar de las úitimas marcas
Fundación, Jesús Bárcenas, ha
alcanzado un alto nivel. Éste r~_-
conocía en el acto de ínaugura-
ción que la feria se ha celebrado
en el mejor momento, tras-la
nueva rebaja de los tipos dein-
terés, hecho que ha influido en la
gran mayoría de las ventas que
se han realizado; en las que se º3
detectado que el consumo y la~
compras se están «anímando» es-
pecialmente en el sector del a,~.
tomóvil que ha vivido una crísís
importante en tos últimos meses.
Bárcenas aclaró que Serviauio

puede convivir. en el futuro, per-
fectamenle con otros Salones del
.Automóvil más consolidados
como el que todos ios años se
viene celebrando en Valdepeñas.
Desde su punto de vista, los mer-
cados cada vez están más abiér-

./' .~~",
' ...

t '

•

tos y ·no es el momento de que
ambas zonas entren en pugna;
. «existe mercado para las dos fe-
rias que creo que deben coexis-
tir».

los nuevos modelos de Nissan:
Almera 4 puertas; Primera GT y
Terrano Dakar, de Peugeot; el
406 Break y el 406 SVE V6, así
como la moto Peugeot eléctrica
de 49 ce. Además se ha organi-
zado, de forma paralela, un ínte-
, resante curso de montaje de jun-
tas, y se han realizado sorteos
mediante la ruleta aseguradora
de Mafre, que ha repartido pre-
mios directos a los visitantes,
que también han contado con
una unidad móvil de diagnosis.
Los amantes de los vehículos a

dos ruedas también han disfru-
tado con ios más modernos y clé-
. sicos, gracias a la, Asociación
Cnltural de la Moto Antigua de
Calzada de Calatrava y el Anto
. Ciub de Clásicos Deportivos.

cia en Serviauto, donde tnvo la
oportunidad de probar ios coches
más modernos del mercado, para
lanzar un llamamiento a la Junta
de Comunidades e instarle a que
se implique en estos eventos. Ga-
rrido lamentó que la Administra-
ciónregional no haya mostrado
interés alguno en apoyar las fe-
rias previstas por la Fundación
Empresarial de Ciudad Real, que
,«debían tener ámbito regional»,

. Más ayudas
Para ei presidente de la Dipu-

tación de Ciudad Real, Jesús Ga-
rrido, que fue el encargado de
cortar la cinta inaugural de esta
primera feria que promueve la
Fundación Empresarial este año,
ha sido «magníñca», En su opi-
nión, es este sector precisamente
el que más beneficios puede cose-
char, en los próximos meses, tras
la recuperación de la economía
española. Ei representante cíu- .
dadrealeño aprovechó su presea-

,
Todos los modelos

. ."A Serviaulo han cóncurrído to-
das las marcas, desde Abrego Au-
tomóviles, Milsubishi, Mercedes
Benz, Rover,· Reuault, Suzuki y
Mosa-Peugeot, entre otros. Los
visitantes han podido admirar

,
; .presentacién oficial será en
: mayo en Barcelona.

-¿En qué se diferencia esta
, moto de las clásicas?
-El ciclomotor está homolo-

gado a nivel nacional y es equipa-.·
rabie para que se hagan una idea,
a una «scooteeler» motor de 49

ros ciudadanos españoles en co-' 'ce. Lo principal, como su propio
nocer de cerca sus prestaciones. nombre indica es que depende de
-¿Cómo surge la idea de que la red eléctrica; no tiene carbura-

este invento se presente en Ser- dar. ni depósito de gasolina.
~u.to? ' , -¿Qué otras curiosidades nos
-Nos dieron la oportunidad de puede contar de este innovador

participar en esta feria de forma vehículo?
accidental y nosotros teníamos. -Por ejemplo. para la opera-
conocimiento de su existencia y ción de arranque lleva inmerso
. su próxima promoción en nues- un ordenador de modo que sólo
tro país, con lo cual aprovecha-. responde cuando se teclea el có-
mas la ocasión y nos decidimos a; . digo personal. También cuenta -:
traerlo a Ciudad Real, aunque la1<,;000un claxon independiente. ,d;:\! ¡

Peugeot presentó, por
primera vez en España,
la «moto ecológjca»

Ciudad Real. C, del Cam)lO
Ciudad Real ha sido la primera

capital española que ha presen-
tado al público la denominada
«moto ecológica». Es un sencillO
ciclomotor eléctrico de la marea
Peugeot, de 49 centímetros cúbi-
cos, que no ha podido pasar desa-
percibido especíalmenteentrejel
público juvenil y que, sin du~~,
tiene grandes ventajas. No tiene .
carburador, ni depósito de gas!\-
lína, .ni aceite, no contammaúí
hace el más mínimo rui<rif
Podría convertirse en la motdé"
cleta ideal para circular en p~;
queñas poblaciones, de cara ~l
futuro; eso sí. con una 'velocidad. .- , .

límite de 60 kilómetros por hora.
El representante de Motos

Pengeoten Ciudad Real, José
, .:,

Luis Jíménez, avanzaba que la
máquina se ha dado a coriocer,
por primera vez en España, en
suelo manchego; no obstante, se
prepara una gran ovación para la
que puede llegar a ser la estrelia
de las dos medas, en el Salón del
Automóvil de Barcelona, el pró-
ximo mes de mayo. Hasta enton-
, ces, no podrá comercializarse en
España. No obstante, los usua-
rios castellano-manchegos tiene
la oportunídad de ser los prime-
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I ..' IAgronotlclas---
Seguro multicultivo

El Plan de Seguros Agrarios para 1997 ín-
cluye una nueva linea destinada al multicul- ,
tívo de producciones herbáceas extensivas,
según informa Agroseguro. Este seguro ha
sido ñlado con el fin de facilitar los trámites
de suscripción al agricultor al agrupar en una
misma póliza de seguro una serie de produc-
ciones que, hasta la fecha, sólo podlan suscri-
birse en pólizas separadas. Como incentivo,
el MAPA ha establecido una subvención

. única para todos los cultivos asegurables,
que en la mayoría de los casos redundará en
un aumento significativo de la ayuda si se op-
tara por seguros separados. ,

Descenso de cereales
La superficie plantada de ereaIes otoño-in-

vierno en 1997 se situará en 6,06 millones de
hectáreas, frente alas 6.16 millones de hectá-
reas sembradas en 1996, según recoge el pri-
mer avance de producciones agrícolas reali-
zado por el Ministerio de Agricultura, Pesca y
Alimentación. El mayor descenso se detecta
en la superficie total sembrada de trigo con
1.97 millones de hectáreas (2,02 millones de
hectáreas en 1996),de las cuales 1,35 millones
de hectáreas corresponden a blando y 626.300
hectáreas a duro. Según el avance oficial, Es-
paña plantará 3,52 millones de hectáreas de
cebada, un 0,31 por ciento menos que en la
campaña anterior: repartidas en 1,17 millo-
nes de hectáreas de variedades de dos carre-
ras y en 2,35 millones de hectáreas de las de
seis carreras.

Caja Rural de Cuenca
La Caja Rural de Cuenca y la Cámara de

Comercio e Industria de Cuenca han llegado
a un acuerdo para formalizar un convenio de
colaboración entre ambas instituciones y dí-
rigido muy especialmente a favorecer las Ini-
ciativas y necesidades del sector comercial de
la provincia. El propósito que anima alas en-
tidades firmantes del convenio es el de ímpul-
sar las actividades de las pymes conquenses
en general y muy en concreto el de aquellas
que se dedican al comercio, ya que se conoce
la necesidad de tomar medidas de apoyo y
también otras que sirvan para facilitar tanto
la gestión propia corno la relación con usua-
rios y consumidores. Caja Rural pone a dispo-
sición de todos los comercios de la provincia
un servicio de asesoramiento encaminado a
potenciar la difusión de los productos con-
quenses. La entidad pone a disposición unas
lineas de apoyo, dotadas cada una de ellas de
mil millones. para la concesión de créditos.

Desempleo agrario
,

El paro en el sector agrícola a finales de fe-
brero aumentó en 2.261 personas, un 4,19 por
ciento más que en enero. hasta situarse en
56.271 parados, según datos oficiales. Destaca
el incremento registrado en Andalucía, que
se situó en 1.864 personas, un 9,46 por ciento
más: Comunidad Valenciana (9,58 por ciento)
y Castilla-La Mancha (5,75 por ciento). Sólo
Cinco comunidades consiguieron reducir el
número de parados en agricultura, Canta-
bria, Extremadura, Castilla y León, País.
Vasco y Aragón.

Agricultura eenñrma los buenos resultados
del saneamiento .gaaadero en 'la región

, .'"

E
L director general de Producción Agraria, Joé'é Antonio Castellanos,
ha calificado de éxito la campaña de saneamiento ganadero que se

ha realizado durante el pasado año, ya que los resultados ,
demuestran una disminución de la positividad !!tl las enfermedades

controladas. Sin embargo, la enfermedad de mayorillCidencla sigue siendo
ta tuberculosis, aunque los casos, tanto en número de reses como en el de

explotaciones, disminuyeron con respecto al año 1995.

, Junto a Canarias, Castilla-La Mancha es la única reglón donde se realí'zan campañas de saneamiento

Toledo. D. T.
El director general de la

Producción Agraria de Castí-
lla-La Mancha, José Antonio
Castellanos, ha asegurado
que la campaña de sanea-
miento ganadero de 1996 se
puede calificar de buena ya
que los resultados demues-
tran una significativa dismi-
nución de la posltividad en
las enfermedades controla-
das.

Castellanos ha señalado
que en ganado ovino el por-
centaje de reses afectadas
por brucelosis se situó en
esta comunidad autónoma en

, un 1,81 por ciento y de esta-
blos en un 26,1 por ciento.

Libre de enfermedad
Estas cifras suponen que el

74 por ciento de las explota-
ciones castellano-manchegas
están libres de esta enferme-
dad y «prácticamente en con-
diciones de tener la califica-
ción necesaria para obtener
los parámetros de calidad de
la leche que se exigirán a par-
tir del 1 de enero de 1998'con
la aplicación de la nueva re-
glamentación comunitaria
para el sector».

Respecto al ganado ca-

,
~"~nexplotaciones del 3,5 por
.cíento,
\:;";Indicó que los niveles de
'brucelosís encontrados en la
"cabaña de vacuno de La Man-

eha también son muy' bajos,
tras dar positivo el 0,5 por
Ciento de los animales y el 6,3
.por ciento de las explotacio-

_:'hes controladas.,
La enfermedad de mayor

.íncldencía sigue siendo la tu-
:,berculosis, aunque los casos,
-tanto 'en número de reses
.como en el de explotaciones.

,:disminuyeron respecto a
'1995. '

prino, Castellanos resaltó el
hecho de que sea sólo Castí-
lía-La Mancha, junto con Ca-
narias, las únicas comtmída-
des autónomas donde se rea-
lizan campañas de
saneamiento para la tubercu-
losis, no por una mayor inci-
dencia de la enfermedad
«sino por el afán de tener una
cabaña cada vez más sane-
ada».

La positividad en tubercu-
losis se cifró durante 1996 en
sólo un 1,87 por ciento de los
animales controlados, y el
número de explotaciones
afectadas en un 11,2 por
ciento, según dijo el director Asaja
general. Por su parte, la organiza-

En cuanto a la incidencia .cíón agraria Asaja de Casti-
de brucelosis en caprino, un .Ila-l,a Mancha ha pedido ala
1,56 por ciento de los anima- 'Administración regional que
les investigados dieron posí- ,;Jacilite la ejecución ,del sane-
tivo, así como -el 13,3 por \:;amiento ganadero, pues el
ciento de los establos centro- "sector tiene importantes díñ-
lados, dando un resultado de "cultades para llevar a cabo
un 87 por ciento de explota- este programa. '
ciones libres. ' Para esta organización

El director general de Pro- 2ágraria, los resultados de
ducción Agraria dijo que en>esta campaña son mejora-

. ganado vacuno se ha conse-',Y~les, si la Junta pone mayor
guido erradicar la períneu- <,:átención e implicación para
monía y casi en su totalidad '::.:eYitarla aparición de nuevos
la leucosís, con un porcentaje ·'focos de brucelosis,entre
de reses del 0,2 por ciento y'btras enfermedades.

" '
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Los productores y elaboradores de queso manchego':p~;~~d:e e~eI:;:d:ee~
pondrán en marcha un' labóratorio interprofesionar¡ calidaddelaceitedeoliva

. Toledo. P. H.
El martes se presentó en To-

ledo el Plan de Asistencia Téc·
nica alas Almazaras, encua-

.. drado en el Programa de Mejora
de la Calidad del Aceite de Oliva
en España, que ha sido realizado
por técnicos del Ministerio de
Agricultura, Pesca y Alimenta-
ción, con financiación de la
Unión Europea. Con este estudio
se ha pretendido hacer una ra-
diografía del sector olivavero en
España, siempre ligado a la calí-
dad del producto y realizado duo
rante tres campañas: 1993/94,
1994195Y 1995/96.
.En este acto, además de repre-
sentantes del sector oleícola,
también estuvo presente la dí-

o rectora general de Política Ali-
mentaria del MAPA. Pilar
Ayuso, quien indicó que el orí-
gen de estos planes viene de la
necesidad de diferenciar el
aceite de oliva de otros, poten-
ciando las posibilidades de calí-
dad que le distinguen y que los
demás no pueden alcanzar.
El Plan de Asistencia Técnica

a las almazaras consiste en ana-
lizar en cada una de ellas la evo-
lución de los parámetros, a lo
largo del proceso que definen la

. calidad, entendida de manera
sensorial, así como a partir del
cumplimiento de una serie de ob-
jetivos como el de la acidezdel
aceite, en función de los distín-
tos elementos que configuran el
proceso ....almacenamiento, limo
pieza, condiciones de los'patíos-.
Tras la realización de estos es·

tudios, se ha realizado un decá-
lago para la obtención de aceite
de oliva de calidad; entre estas
recomendaciones está la de dar
al olivo los tratamientos necesa-
rios para controlar plagas y en-.
fermedades; utilizar métodos de
recolección y transporte que no
dañen la epidermis; clasificar los
aceites por calidades y hacer es-
pecial hincapié en la limpieza ..

Valdepeñas. Elisa Laderas
Las asociaciones de producto-

res y elaboradores de 'queso.man-
chego han mantenido en los ültí-
mas días varias reuniones para
poner en marcha una vieja reí-
,vindicación: un Iaboratorío
interprofesional para el control
de calidad y la valoración de la
leche que se destina a la elabora-
cióndel citado producto. ' ,
El laboratorio, que cuenta con

el apoyo de la Administración
regional, estará regentado por
los productores y transformado-
res de forma paritariavsegún
indicó a ABC el representante de
Asaja, Eduardo Estesc, ya que el
mismo funcionaría como una-
· sociedad anónima. Estafigura
jurídica que se confirmara: oñ-
, cialmente el próximo lunes, día
24 de marzo, dotará de plena
autonomía al citado organismo,
como ocurre en otras comunída-
des autónomas.. ;i ,
Con la creación del laborato-

rio, que en principio se Instalará
en la sede del Consejo Regulador
de la Denominación de QÍ'igen
«Queso Manchego», ,,-::','en
· Valdepeñas, los ganaderos ,-que
hasta ahora percibían unadeter-
minada cantidad por la grasa-o
· también se podrán beneficiar del
resultado de otros. parámetros
que influyen en el rendimiento
quesero como las proteínas, las
células somáticas y el contenido
bacteriano de la materia prima.
Estas variables, señaló por su

parte el secretario del Consejo,
Santiago Altares, están contem-
pladas en' la normativa europea
que, aunque se publicó hace
unos años, no entrará en.vígor
plenamente hasta principios de
1998,10que impedirá que aquella
leche que no reúna los paráme-
tras exigidos se pueda destinar a
la elaboración del producto, ni al
consumo directo.

1995 1996 Diferencia % Incremento

Unión Europea 166.021 223.823 57.802 34,81

Resto Europa 4.616 8.277 3.661 79,31

EE.UU. 32.684 47.100 14.416 44,11

Resto América 3.923 4.693 770 19,6;4

Asia 716 988 273 38,13 .

Totales 207.960 284.881 . 76.921 37,00

La puesta en marcha de esta-
, iniciativa supondrá una inver-
sión global que oscila entre los
100y los 110millones de pesetas,
de los cuales 40ya fueron aporta-
dos por la. Consejería de
Agricultura y Medio Ambiente, a
través de la financiación de un .
aparato para el recuento de
microorganismos y un sembra-
dor automático para la detección
de antibióticos en leche, que con-
figuran «el germen» del futuro
laboratorio.
LaConselería.asímísmo, se ha

comprometido a sufragar el 60
por ciento de los 70 millones de
pesetas que aproximadamente
quedan por invertir en la adquí-
sición del material necesario
para equipar adecuadamente el
laboratorio, mientras que el
. resto será financiado por los pro-
pios ganaderos y productores de
queso.

Aumenta el presupuesto
El Consejo Regulador de la

Denominación de Origen «Queso
Manchego» dispondrá para este
año de un presupuesto de 129
millones de pesetas, 19 millones
más con respecto al pasado eíer-
cicio. El aumento experimenta-
do, en gran medida, se debe a la
subida de las tasas en 3 pesetas y
.en 20céntimos a los elaboradores

de queso y a los productores de
leche, respectivamente.
. El incremento fijado supondrá
un desembolso de 48 pesetas por
cada pieza de queso que se elabo-
re con un peso aproximado de 2,8
kilos, en el caso de los primeros,
y 90 centímos por cada litro de
leche que los segundos destinen
a la elaboración del mencionado
producto,
Esta subida, según indicó el

secretario del Consejo, Santiago
Altares, repercutirá favorable-
mente en ambos sectores. puesto
que no sólo se realizarán análisis .
gratuitos de la materia prima,
sino que también se aumentará
la partida económica que se des-
tina a la promoción del queso
manchego.
De las 705 ganaderías ampara-

das en el Consejo Regulador en
1985,el número de las inscritas el'
pasado año ascendía a 1.331,
según se desprende de los datos
estadísticos facilitados por la
entidad quesera. Estos mismos
datos también reflejan un ímpor-
tante aumento en cuanto a las
ovejas inscritas se refiere, ya que
de las 224.300que había en 1985,
en la actualidad este número se
sitúa en 532.400 cabezas. En
cuanto a exportación, durante
1996se exportó un 37 por ciento
más de quesos.

Sistema de Compra Personalizado.
Ya no Necesita ulta ',ujela para cada caso y c:ada COSIJ.

d partir tU abora, el SCPbarlf que su larjela de LR
Caja R"ral sea mucbo mas.

Podrá pagar al colflado, tratar lrullvldualmeltle
cada compra que asi lo requiera o slmplemen'e le1leT

a su dlsposkld.la mas ampUa red de Cajeros del
entonw Vlsii:ly ServlRed, ro. la ventaja alladlda • que

será usted quletl decida e. cu4,,'os plRzos tksea a'en-
der cada una de sus compras enfund6. a .1' Importe.

OLMO
DE LA

FACILIDAD

•
j

'.-
515UM ....DE COMPRA
PER50NAlIZADO

+CAJA RURAL
"&qlRndo ea" ConHjera. eleEc,"-a.)' AJO. ele "J'pnUIeIe c-"O"' ..... ele c".Ill·" M..x:ha", .
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«Toledo Mágico )),un prQyectoempresari81para
, .resurgirla actividad nocturna .de .la.cíudad

.' ',' ~

, : ,¡'.SU empresa •.
comenzó a'.

. . . funcionar.
con el nuevo año y

aunque la plantilla no
supera las 10 personas,

«Toledo Mágico, Servicios
Turlslicos- es ya una _

realidad en la que Miguel
. Guzmán Garrido, de 43

años, y Gustavo
Magdalani, de 45, han

invertido más de tres
millones de pesetas.

Además de la confianza
en su proyecto, su

objetivo prioritario es
ayudar a que los turistas

. «pernocten- en Toledo y
que esta ciudad vuelva a
tener vida nocturna, a fin

de cuentas, la capital
regional es Patrimonio de

. la Humanidad

ótllUM
Esta empresa intenta conseguir que los turistas pernoc1en en Toledo y no salgan "huyendo» a Madrid

,
Lo importante para estos dos

empresarios es lograr a través de '
"Toledo Mágico, Servicios Turís-
tícos» que los miles de turistas
que llegan a Toledo "no sean ma-
nipulados", dice Gustavo Magda-
lanío que no duda en ,afirmar que
las visitas que se organizan a
esta ciudad son "a vuelo de pá-
_jaro y nuestro objetivo es conse-
guir que pernocten en.Toledo y
. no salgan huyendo hacia Madrid.
Los turistas deben tener un lugar
de referencia a donde acudir para
pasar una noche inolvidable,
además de poder degustar una
buena' comida. ver un buen es· «Tambiénestamos tratando de
pectáculo y escuchar charlas en captar turistas desde Madrid que
las que, de alguna manera, se les es nuestro principal objetivo»,
muestre el alma de esta ciudad. dice Miguel Guzmán que al igual
En eso consiste el servicio que que su socio ha ofrecidopublící-
ofrecemos), afirma Magdalini, dad de su empresa en más de 100
un empresario argentino que hoteles de la capital de España.
llegó hace más de 20 años a nues- Y como consideran que su
tra ciudad y se enamoró hasta el compañía va a tener futuro,
punto de considerarse «más tole- están vendiendo Toledo a través
dano que los de aquí». de los museos, oficinas de ínfor-

y es que-para estos dos empre- mación turística, el aeropuerto
sarios ese objetivo está muy de Barajas, agencias de viajes,
claro. Han comprado una casa a empresas de alquiler de coches y
las afueras de la ciudad, que está «en fin, en todos aquellos jugares
siendo acondicionada y donde se donde fluye el turismo hemos ca-
ofrecerá al visitante la poslbili- tocado nuestros carteles», afirma
dad de ver un montaje de época, Miguel Guzmán, un toledano
degustar una buena comida y re- convencido de que parte de los
correr sitios emblemáticos de To- beneficios que obtengan se
ledo y su provincia. También han podrán reinvertir en la capital re-
previsto construir en ése lugar. gional para hacerla cada día más
un pequeño teatro por el que des- llamativa para los visitantes.
filarán magos, payasos, humorís- Lo que quieren estos empresa-
tas y desfiles de modelos. 'ríos. en definitiva, es que (el di-

La i?e~es muy sencillaL!,'je~,;¡;,;ye&o que traigan los turistas lo

presa ya ha ofertado su paquete
turístico a varios hoteles de To-
ledo y ha dejado publicidad de los
servicios que ofrece al visitante.
Pero como la idea la han exten-
dido fuera de España y ya man-
tienen contactos con diferentes
empresas de Inglaterra, Estados
Unidos, Brasil, .Argentina e Ita-
lia, quienes serán las encargadas
de vender el «Toledo Mágico».

dejen en Toledo y Se pueda luego
apoyar todo tipo de iniciativas
que estén encaminadas a evitar
que Toledo quede en ruinas. «Es
que muchos de los visitantes a
los que les enseñamos esta ciu-
dad se quedan sorprendidos de
ver el estado en que se encuen-
tran algunos de los lugares más
emblemáticos y que han jugado
un papel importante en la histo-
ria de la capital», recuerda Mag-
daliani, que se queja también del
estado de deterioro en que están
.algunas de las calles y la falla de
higiene en las mismas. «Hemos
tenido que llevar a los turistas.
por otras calles para que no vean
lo sucia que está Toledo».
«Toledo día a día se está des-

truyendo más y lo peor es que es-
tamos perdiendo una ciudad, por
antonomasia, propicia para el tu-,'
rismo. La estamos dejando mo-
rir», se queja Magdalini que no
duda en señalar que su intención
es crear una Cundación para que
, la gente que quiera realice dona-
ciones que serán utilizadas para
embellecer la ciudad de las Tres
Culturas.

único que deseamos es que nos
dejen\:trabajar. No creo que mos-
trar una ciudad que es Patrimo-
nio de la Humanidad sea algo ne-
gativo. Nos da un poco de tristeza
esa sensación de injusticia y que
no hayamos tenido apoyo de las
fuerzas vivas de esta ciudad»,
asegura Gustavo Magdalani.
Pero no todo ha sido negativo.

Numerosos hosteleros ven con
buenos ojos la labor que- realiza
«Toledo Mágico»)·y les están apo-
yando. También la Diputación de
Toledo y autoridades de otras lo-
calidades de la provincia, ya que
estos empresarios no quieren
mostrar sólo Toledo, sino que
también han incluído 12 recorri-
dos por pueblos cercanos a la ca-
pítalregional. En este recorrido,
los turistas podrán conocer de
primera mano la ruta de El Qui-
jote",,1 castillo árabe de Guada-
mur;'Santa María de Melque y
San Marlln de Montalbán, entre
otros';
«T91edo Mágico)~ cuenta con

medios de transporte organiza-
dos, guías especializados, con co-
nocíniíento de idiomas y un per-
tecto'domínto de la historia de
Toledo y su provincia. El objetivo
futuro. es establecerse y consoli-
darsea medio y largo plazo como
una empresa pOtenciadora del tu-
rismo.alternatívo con arraigo lo-
cal pero con iniciativa, proyectos
y desarrcllos nacionales e ínter-
nacionales".,' .

Más de cien hoteles

Sin subvenciones
Estos empresarios nunca han

esperado ayudas o subvenciones
de las entidades oficiales, sin em-
bargo, su malestar es por consi-
derar que algunas autoridades
«nos están poniendo traba~ y lo
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PeugeQt 'S06,un nuevoi',;conceptú;en~dinamismo,
fleXiblliditd"energía ,:y~economíade~iéonsUmo

L
A casa Peugeot quiere demostrar con el modelo 306 que la verdadera seducción

, va más allá de las modas y.demás etapas pasajeras, gracias a una armonia de
formas intemporal; Para esta empresa, la robustez, el dinamismo y la seguridad

con las claves de este modelo. El nuevo 306 llega con una gran solidez en su carro-
ceria, una buena fiabilidad de su motorización: de gran energía, flexible y con una inte-
resante economia de consumo, sin olvidar sus refuerzos laterales para más seguridad

>: - •

..
El Peugeot 306 ofrece una grau solidez eu su carrocerla y gran resistencia

Toledo. 0.'T.
Cuando los fabricanles de au-

tomóviles hablan de estabilidad,
hacen a menudo referencia al
Peugeot 306, ya que su trende-
lantero pseudo McPherson con
barra estabilizadora y su tren
trasero autcdíreccícnal. perfec-
cionan su comportamiento y con-
fort. Además, este modelo
cuenta con antíbloqueo multí-
sensor de ruedas (ABS opcional
en determinados modelos). '.
La estructura del 306,deñnida

mediante ordenador, se compone
de un habitáculo casi indeforma-
ble con zonas delanteras y trase-
ras absorbentes de energía.en

caso de choque. Además, un dís-
positivo de cierre automático de
paso de carburante permite dís-
minuir de manera considerable
el riesgo incendio si se produjera
un accidente. El 306 dispone de
refuerzos de acero en las puertas
para incrementar la protección
. lateral. •

Sea cual sea la motorización
, elegida, la disposición transver-
sal del bloque del motor garan-
..tiza un reparto de masas ideal.
Permite además una ganancia de
espacio, con el beneficio directo

'. de una mayor habitabilidad. Es
de destacar el motor díesel turbo-
compresor de 1.905centímetros

cúbicos. que ofrecen una per-
feota combinación de sobriedad y
prestaciones. Pero para los moto-
res gasolina se puede elegir entre
el de 8 y el de 16válvulas.
El equipamiento interior del

306 ofrece una caja de cambios
automática; regulación eléctrica
de los retrovisores; asiento tra-
sera abatible en dos' partes;
mando de apertura a distancias
de puertas' y maletero; antíarran-
que codificado; volante con aír-
bag y aire acondicionado con re- ..' ,.
gulación de. temperatura. Si se
elige el 306 Sedan, además el
usuario se encontrará con un es-
pacioso maletero.

MOTOR-----

" " ':. '" .·.BREVES.· ...
3t.,.::-_" ._., -------1

RiDMa:t'rl"ulaclo~es en. Toledo
"".rurante fehrero. La Jefatura
Provincial de Tráfico de Toledo .

. __ha hecho públicas las matricula-¡ clones realizadas durante el mes
t de.fehreroen esta provincia. Du-
: rante este periodo se han matrí-
culado 1.003vehículos, un 11,94
por ciento más que en el mismo
mes del año pasado, puesto que
las matriculaciones en el mes de
febrero de 1996ascendieron a 896
vehículos .
oPre.entaclón del .Almera ..
en el concesionario Nissan de
Torrljos. La empresa Vidal y
Martín S.A., concesionario de
Nissan en la localidad toledana
de Torrijos, presentó la pasada
semana el nuevo «Almera» cua-
tro puertas. Este acto contó con
· la presencia de numeroso pú-
blico de la localidad y de otros
municipios de la comarca.
oDaewoo Shlraz. Durante la
celebración del Salón del Au-
tomóvil de Ginebra, del 4 al 16de
marzo, la compañía Daewoo
\.mostró el elevado nivel de desa-
rrollo de sus productos presen-
tando el prototipo Shiraz. Este
modelo, encuadrado en el seg-
mentode automóviles de alto
standing, ha sido diseñado y
construido por el Centro Té.cnico
de Daewoo en Worlhing (Inglate-
rra). El Shiraz, con un concepto
de motor de 2.5 litros va, perte-
nece a la nueva generación de
automóviles Daewoo y está do-.
tado de los últimos avances tec-
nológicos en automoción.
oNuevo Lancia Y. La empresa
automovilística italiana Lancia
ha sacado al mercado un nuevo
modelo, el Y, con lineas innova-
doras y que presume de tener el
coeficiente aerodinámico más
bajo de su categoría. Se presenta
con motores de hasta 1.370centí-
metros cúbicos y frenos ABS y
doble airbag opcional. Cuenta
· con barras de protección lateral
" y la suspensión delantera Mc
Pherson. Lancia Ytiene 112colo-
res diferentes para elegir. Otra
de las novedades con que cuenta
es que su tirador de 'apertura

.. está en el costado y un vanguar-
·.dista cuadro de instrumentos en
el centro del salpicadero.

SEGURO DE AUTOMOVILES - - - - - -
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AYUDAS Y CONVOCATORIAS

IL__ In_d_u_s_t_rl_'a~_1 1'----_Tr_an__sp_o_r_te--1 1l.-.._A--=g--=r_ic_ul_tur~_a_1IL.-;-.C_o~n,-c_u_r~s_o_s_
DServiclo de Transporte· deeF>'C]Solicitudes de tndemniza-
materiales y maquinaria expe- clón para zonas desfavorecl-
rlmenlal. La Dirección General das. Con el fin de dar mayores
de la Producción Agraria ha facilidades a los posibles beneñ-
anunciado la licitación, por el ciarios para la presentación de
sistema de concurso público, solicitudes de la .índemnízacíón
procedimiento abierto, para la compensatoria complementaria
prestación del servicio de trans- en zonas desfavorecidas. la
porte de materiales y maquina- Consejería de Agricultura y.
rla experimental, del servicio de Medio Ambiente ha considerado
Investigación y Tecnología conveniente ampliar el plazo de
Agraria. El lugar de ejecución es admisión de las mismas. En con-
de ámbito nacional y el plazo de secuencia, este plazo se ha
ejecución de nueve meses. El ampliado hasta el próximo día 31
presupuesto base de licitación es de marzo.
de 2.784.000 pesetas. Para la DAmpliado el plazo de presen-
obtención de documentación, los laclón de ayudas de la PACoLa
interesados pueden dirigirse al Consejería de Agricultura y
Servicio de Contratación y Medio Ambiente ha decidido
Patrimonio, con domicilio en la ampliar el plazo de solicitud de
calle Pintor Malías Moreno, ayudas a los productores de
número 4, de Toledo. La fecha determinados cultivos herbáceo
límite de presentación de ofertas os en la campaña de comercialí-
es hasta las 14 horas del miérco- zación 97/98 y de las primas en
les día 2 de abril de 1997 y el beneficio de los productores de
lugar para presentar las solícitu- ovino y caprino, de los produc-
des en el Registro General de la tares de carne de vacuno y de
Consejería de Agricultura y los que mantengan Vacas nodri- .
Medio Ambiente. . zas para el año 97. De esta
El plazo durante el cual el líci-: forma, el plazo de solicitudes

tador estará obligado a Inantener fijado para el 6 de marzo, se ha
su oferta es de tres meses a con- ampliado hasta el 31 de marzo,
tar desde el día siguiente a la dadas las nuevas medidas que
apertura, en acto público de las afectan a la retirada máxima de
ofertas recibidas. Este día se ha tierras que se pueden dejar en
señalado para el 14 de abril de las explotaciones de secano de
.este año en el Salón de Actos de esta comunidad, así como a la
la Consejería de Agricultura. publicación por parte del
También será necesario adlun- MAPA de la orden de 14 de
tar una justificación de la solven- febrero de 1997 por la que se
da económica, financiera, técní- modifica la Orden Ministerial
.ca y profesional. del 26 de noviembre de 1996.

DLllgOtlpo para la cerámica de
Talavera. El plazo para presen-
tar, trabajos al certamen de
diseño gráfico convocado para
dotarde un logotipo a la futura
marca de garantía de la cerámica
deitalavera de la Reina estará
abierto hasta el próxtmo día 31
del-mes de marzo. Según las
bases difundidas por el organís-
mo"pocal Iniciativa para la
Promocíén Económica de
Tal¡¡~era (Ipeta), en este concur-
so s~concederá un único premio'
de GQ.ooopesetas a la obra gana-
dorá~"que será elegida de entre
lasque lleguen antes de finales
de mes a la sede de este organís-
mo. El fallo se hará público el 11
de abril y el jurado estará como
· puesto por un experto en historia
y por dos personas relacionadas
contécnícas de cerámica.
DCuenca, Patrimonio de la
Humanidad. Con motivo de

· haber' sido declarada por la
Unesco, la ciudad de Cuenca
Patrimonio de la Humanidad,
la Cámara Oficial de Comercio
e Industria de Cuenca ha con-
vacado un premio de periodis-
mo, al que podrán optar todos
los periodistas y escritores que
lo deseen, nacionales e interna-
cionales, con artículos y repor-
tajes- que exalten los valores
culturales, artísticos, monu-
mentales, paisajísticos, hístórí- .
cos, etc, de la ciudad. El primer
· premio está dotado con un
millón de pesetas. EllO de
noviembre finaliza el plazo.

DFormaclón e Investigación
en empresas y entidades sin
ánimo de lucro. Según la con- "
vocatoría que establece la
Consejería de Industria y
Trabajo se fijan dos modalidades
de ayudas: una para Investiga-
ción, innovación, desarrollo o
aplicación tecnológica para la
puesta en marcha de un nuevo
producto o para la mejora de una
línea de producción de las
empresas. El otro tipo de ayudas
tiene como objeto la concesión
de subvenciones para la forma-
ción fuera de la empresa de uno o .
varios trabajadores que vayan a
ser contratados por' alguna
empresa. Serán beneficiarios
pymes, agrupaciones de empre-
sas o entidades sin ánimo de
lucro cuyo domicilio social radi-
que en Castilla-La Mancha.
Tendrán prioridad los proyectos
de investigación dirigidos por
alguno de : los Centros
Tecnológicos de la región.
DDesarrollo de módulos de
formación y empleo. Los módu- '
los de formación y empleo son
intervenciones formativas de
carácter temporal en las que se
alleman la formación y las prác-
ticas, cuyo objetivo es la cualíñ-
cación profesional de aquellas
personas que encontrándose en
situación de desempleo, desean
acceder a un puesto de trabajo,
bien por cuenta ajena, creando'
su propia empresa o un sistema
de producción de trabajoasocia-
do.

CURSOS Y PUBLICACIONES .'" .•informativa de los usuarios sobre aspectos
legales relacionados con la protección de la
salud, la seguridad y sus intereses económí-
cos, entre otros .. :.

Seminario sobre Desarrollo Local la Orden de Ayudas a la Agricultura
Ecológica en Castilla-La Mancha. La realiza ..
ción será los días 3, 4, G,6, 10, 11, 12 Y 13de
abril en Valdepeñas y está dirigido a agri-
cullores (tendrán preferencia los que han
solicitado ayudas a la agricultura ecológica
en Castilla-La Mancha), estudiantes, profe-
sionales y agentes sociales, entre otros. La
dirección del curso correrá a cargo de
Dionisio de Nova y las matricula es de 20.000
peselas. .

La Fundación Benéfica «Legado Bustillo»,
que depende del Ayuntamiento de La Solana
(Ciudad Real), ha presentado el primer semí-
nario sobre desarrollo local y medio amblen-
te, destinado a técnicos, responsables muni-
cipales y representantes de asociaciones
ecologistas y de desarrollo local. El sernina-
río, que se iniciará el día u de abril, será
dirigido por el concejal de Promoción
Económica, Luis Díez Cacho, y el profesor
titular de Ecología de la Universidad de
Alcalá de Henares (Madrid), José María Rey
Benayas. A lo largo del curso se presentarán
cuatro ponencias y una mesa redonda,
sobre: «Desarrollo Local en el medio rural»,
(El valor económico de los espacios natura-
les», «Las bases ecologistas para el desarro--
llo local en ambientes medíterráneos».

CIEM,
Recientement~;'se ha' abierto en la localí-

dad toledana de.La Puebla de Montalbán el
Centro Integral-para el Empleo e Igualdad
de Oportunidades de laMujer (CIEM),
. dependiente de lá Junta de Comunidades de
Castilla- La Mancha y del Ayuntamiento de
La Puebla de Montalbán. Éste es uno de los
centros incluidos en la red que la Dirección
General de la MlIjer, basándose en el 11Plan
de Igualdad, está poniendo en marcha por
toda la región. EICIEM es un servicio global
para responder-a las necesidades de las
mujeres en todos los ámbitos de la vida. con-
tribuyendo a su desarrollo integral.

.Los decálogos del consumidor. .
El libro «Los decálogos del consumidor»

editado por la Federación de Consumidores
y Usuarios CECU de Castilla-La Mancha ser-
virá para dar a conocer los derechos de los
usuarios en diversos aspectos como la com-
pra o el arrendamiento de una vivienda, el
turismo o el medio ambiente. La presidenta
de CECU, María Rodríguez, presentó la
pasada semana en Toledo esté libro acom-
pañada por la responsable de la federación
en Castilla-La Mancha, María Auxiliadora
Alarcón, con motivo de la celebración del
Día Mundial del Consumidor el pasado 1Gde
marzo, «Los decálogos del consumidor»
intenta, según Rodríguez, llenar la laguna

.Cursos de idiomas
La Consejería' de Educación y Cullura ha

ofertado para este verano un total de 2.300
plazas para cursos de francés e inglés destí-
nadas a estudiantes. jóvenes trabajadores y
profesores de, idiomas de Castilla- La
Mancha, que se desarrollarán en Francia y
Gran Bretaña. ,.

•

Agricultura Biológica
La empresa Técnicas Agrobiológicas, con

sede en la localidad ciudadrealeña de
Valdepeñas, ha organizado un curso de
Agricultura Biológica de 50 horas, homolo-
gado por la Consejería de Agricultura y
Medio Ambiente. Este curso es válido para.
cumplir el requisito de formacíón que exige

" ., .. . ...•,
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Ener
,
las enova es
EN CASTILLA LA MANCHA

Programa de ayudas para el aprovechamiento de recursos energéticos renovables.

,

, , Energía Solar,.
ero Ica

Transforma la fuerza del viento en
energía eléctrica.

Aprovecha el efecto térmico
de la radiáción 501ar.

Energía Solar' ,
,F··t' It,',.''Vi ': -'f - ';",,; ¡ , ,"",,-, '. :'",O,·OVO, alca

Transforma la radiación solar
en energía eléctrica.

Aprovecha materiales vegetales
como combustible.

,
, Es objetivoidel Gobierno de Castilia- la Mancha aprovechar las posibilidades que ofrece
nuestra regi91l para el desarrollode alternativas energéticas que no agoten los recursos
naturales.

las e-n~r9ía';':renovables son u'naalternativa viable a los recursos energéticos tradicionales,
suponiendo;,tÚ1Breducción del impacto sobre el medio ambiente.

la Junta deCemuntdedes de Castilla- La Mancha ha adoptado una serie de medidas que
contribuyen e alcenzar estos objetivos, dirigiendo sus actua,cl~es a diferentes ámbitos de
nuestra sociedad: Industria, Vivienda, Investigación, Formación, etc.

J.. lad._.ida....di

Castilla-La Mancha
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