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El sector
zapatero
regional.
recupera el
mercado
Según un estudio sectorial de la
Cámara de Comercio e Industria
de ',Toledo. que próximamente
será publicado. nuestra región
ocupa el segundo lugar nacional
en el número de empresas
dedicadas a la fabricación de
caízado, con un 10,7 por ciento
delltotal, detrás de la
Comunidad Valenciana. El
sector zapatero castellano-
manchego disfruta en la
actúalidad de una reactivación,
tras unos años de escaso.
crecímíento. La excesiva
atomizacíén de las empresas, el
coste de la materia prima y la
competencia desleal son algunos
delos problemas del sector.
(Editorial e información en
páginas interiores)
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En noviembre •Templo de Debod. Análisisde su estado de
conservación y soluciones a sus patologías actuales.

- • Dubrovnik, reconstrucción tras una guerra.

• Monumento a Felipe IV.Restauración histórica
de esta obra de Pietro Tacca. .',

•Armas de fuego de la Real Armería,
su restauración y conservación.

• Oficios artesanales: Imagineros, entre la magia
y el olvido.

. .
•

.• la Cabrera leonesa y su arquitectura
tradicional.

• Turismo cultural: las rutas del arte 11.
Recorridosen torno a la provincia de Valladolid.

y nuestras habituales secciones: el sectoe.el rincón'
perdido, el ayer y hoy de nuestro patrimonio, las
piedras responden, momento de lectura o descubrir
nuestro patrimonio.

DESCUBRA CADA MES

La revista R&R le pone al día cada mes.

A lAVENTApor~q9 ptas•
•
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,----Tribuna económica,---,

EL EMPLEO Y LA REDUCCiÓN DE LA JORNADA

•

Es saludable que el debate del empleo y la reduc-
ción de la jornada, o mejor del tiempo de trabajo,

esté recorriendo la vieja Europa. Casi veinte millo-
nes de desempleados y desempleadas son una fortí-
sima razón para preguntarse ¿qué hacer? Para res-
taurar unos Estados llamados de bienestar donde el
casi pleno empleo era el mejor instrumento de re-
parto de la riqueza. Y es una magnífica ocasión para
que en España, donde nunca tuvimos pleno empleo y
hoy sufrimos una tasa de desempleo que dobla la me-
dia de la Unión Europea. enganchemos con los deba-
tes y las propuestas que en torno al empleo y al
tiempo de trabajo se están realizando en un número
importante de países europeos. .
La causa principal de desempleo masivo se en-

cuentra en el desequilibrio entre los enormes incre-
mentos de la productividad y las relativamente pe-
queñas disminuciones de la jornada laboral que se
han producido en los últimos treinta años. O si se
prefiere formularlo de otra forma, el incremento en
la capacidad de las sociedades europeas para produ-
cir bienes y servicios no se ha visto correspondido
con una nueva distribución entre el tiempo de tra-
bajo y el tiempo de ocio. Este desequilibrio está pro-
duciendo un ejército de parados y paradas, poniendo
en cuestión los sistemas de protección social y frac-
turando la cohesión social. Resignarse a vivir con
elevadas tasas de desempleo, en sociedades que pa-
radójicamente a la vez reducen sus niveles de ocupa-
ción multiplican su riqueza global, no interrogarse y
buscar soluciones, instalarse en inercias y perezas
humanas, es una indignidad.
En los últimos días, al hilo de las leyes francesa e

italiana, el debate parece polarizarse en si procede o
no una ley de 35 horas semanales. En mi opinión
esta formulación reduce el debate y no conecta en
serlo con la necesidad de repartir el empleo. Sólo la
reducción de la jornada no garantiza un aumento
proporcional del empleo y una medida que sólo con-
templará la reducción legal generaría problemas de
competitividad exterior en los sectores con menos
tecnología, mientras que la reducción en los secto-
res de tecnología punta sería en su mayor parte abo
sorbida por la productivídad. Abordar el problema
del empleo y del reparto del trabajo requiere un pa-
quete coordinado de iniciativas, que al menos con-
temple las siguientes medidas: reducción del tiempo
de trabajo (incluyendo la eliminación de las horas
extraordinarias), una nueva ordenación de la jor-
nada y de la organización del trabajo, una apuesta
decidida por el empleo a tiempo parcial voluntario,
medidas fiscales y de reducción de las cotizaciones
sociales para las empresas que aumenten su empleo
reduciendo su jornada laboral, medidas efectivas
contra el pluriempleo y una exploración a fondo de
los llamados nuevos yacimientos de empleo.
La primera medida legal para reducir el tiempo de

trabajo debería de ser la modificación del Estatuto
de los Trabajadores en lo referente a horas extraor-
dinarias: reduciendo de forma drástica el máximo le-
gal, introduciendo mecanismos fiables para su iden-
tificación y persecución (la reforma de 1994dificulta
la persecución de las horas extraordinarias que se
realizan al margen de la ley), e incrementando sus
cotizaciones sociales. Sería deseable una legislación
que forzara a las patronales a negociar reducciones
de jornada laboral e incrementos proporcionales de
empleo, no todo tiene que ser a escala del Estado,
por ejemplo, la Consejería de Industria y Trabajo
podría condicionar las ayudas públicas a la inver-
sión en tecnologías avanzadas en las empresas al es-
tablecimiento paralelo de reducciones de jornada,
hasta alcanzar las 35horas semanales.

Eugenio GÓMEZ GÚMEZ
Secretario Geuerel de CC.OO. en Toledo

•

CALZADO, CON LOS PIES ,EN EL SUELO
UNinforme sobre ei sector del

calzado que está elaborando la
Cámara de Comercio e Industria de
Toledo, y que se hará público en los
próximos días, señala como princi-
pal conclusión el momento de reac-
tivación por el que atraviesa.
Se trata de una buena noticia si te-

nemos en cuenta que, por un lado, en
el informe se incide en el hecho de
que las empresas dedicadas al cal-
zado en Castilla-La Mancha ocupan el
segundo lugar en cuanto a número y,
por otro, que el sector atravesó por
una crisis hace tan sólo unos años.
En Castilla-La Mancha existen 289

empresas que trabajan en el calzado
-Fuensalida y Almansa siguen
siendo los principales focos-, lo que
representa el 10,7por ciento del total
nacional, mientras que la producción
se elevó el año pasado a 17.254millo-
nes de pares que generaron una pro-
ducción total regional de 52_157millo-
nes de pestas. No obstante, está aún
muy lejos de la Comunidad Valen-

cíana, en pr'imer lugar destacado con
el60 por Ciento de las empresas.
En estos momentos, una vez que

parecen olvidados los malos años en
que no pocas industrias del calzado
tuvieron que cerrar sus puertas a
causa del estancamiento de la de-
manda, el sector en la región atra-
viesa por una fase de revitalización.
Factores tan fundamentales como la
óptima evolución del mercado inte-
rior al consolidarse el consumo, la re-
cupe ración del importante mercado
de Estados Unidos y el progresivo au-
'mento de las ventas en los países eu-
ropeos han contribuido a dibujar otro
panorama mucho más alagüeño, ade-
rezado además con actuaciones lnter-
nas de promoción Ymejora de la cali-
dad, corno es el caso de la creación
del Centro Tecnológico del Calzado,
Aprovechar este buen momento es

fundamental para poner bases sólidas
a un sector económico importante para
la región como el del calzado, pero
siempre teniendo los pies en el suelo.

LA IMAGEN DEL qUESO MANCHEGO
EL Consejo Regulador del Queso

Manchego ha emprendido una
campaña nacional de imagen con la
que trata de hacer llegar al consu-
midor algo que parece debería ser
evidente: que el auténtivo queso
manchego es el que se hace en Cas-
tilla-La Mancha con pura leche de
oveja manchega.
Como decimos, resulta paradójico

que a estas alturas mucha gente no
sepa identificar con plenas garantías
la autenticidad de un producto que es

seña de Identidad Y neva el nombre
de una región, si bien a ello han con-
tribuido intereses fraudulentos de fa-
bricantes de otras comunidades que
pretenden aprovecharse del buen
nombre del queso manchego.
Es posible que campañas de este,

tipo debieran haberse realizado an-
tes, peroen este punto lo que co-
rresponde, hacer es conjuntar los
esfuerzos del Consejo, la Adminis-
tración y.consumídores para defen-
der algo nuestro.

•

------ Nombrespropios------

Álvaro GutiérrezF. López Carrasco
El vicepresidente de

la Junta de Castilla-La
Mancha, Fernando Lé-
pez Carrasco, viajará el
próximo viernes a Va-
lencia para asistir a las
ferias de Maquinaria
para la Madera (Fimma)
y Proveedores de la In-
dustria del Mueble (Ma-
deralia), que se celebran
del 11al 15de este mes,
y en las que exponen
sus productos diez em-
presas de la región. En
su mayoría se trata de
empresas fabricantes de
puertas y otros produc-
tos de la madera para la
construcción. También
estará presente en esta
feria, la más importante
de España, la Empresa
Municipal de Maderas
de Cuenca, la mayor
productora de madera
para la construcción de
España.

,
Acompañado por el'

presidente de la Asocia;
cíón de Investigación de
la Madera de Castilla-La,
Mancha,Miguel Pan;
toja, el delegado provln-
cíal de Industria y 'I'ra-
bajo, Álvaro Torres, ha'
visitado el Centro Tec-
nológlco de la Madera,
situado en Toledo,.
donde tuvo la oportuni-,
dad de comprobar el de"
sarrollo de los trabajos
que actualmente se rea-
lizan en el centro, tanto,
en las unidades como en',
los laboratorios. Gutie-
rrez tuvo la oportunidad
de conocer los laborato- ,
rios de reacción al
fuego, los del mueble, de
acabados y de formal-
dehído, en proceso de,
acreditación en ENAC y,
los laboratorios de aisla-
miento acústico y de"
ventanas.

Gregorío M, Zarco
El presidente de la

Unión de Cooperativas
de Castilla-La Mancha,
Gregorio Martín Zarco,
ha presentado reciente-
mente al consejero de
Agricultura, Alejandro
Alonso, un documento
de reflexión sobre la re-
forma agrícola eomuni-
tarta contenida en la
«Agenda 2000) de la que
critica, entre otros
asuntos, la exclusión de
los cultivos mediterrá-
neos. Martín Zarco ha
destacado la importan-
cia y la necesidad de
abrir un debate tnato en
el conjunto del país
como en la región para
analizar e intentar equi-
librar las repercusiones
que la reforma comuni-
taria tendrá en el sector
agrícola. Ucaman ha
propuesto una ayuda
para el girasol.
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Las industrias del calzado se recuperan
del estancamiento de los últimos años

C
ASTILLA-La Mancha ocupa el segundo lugar

nacional en el número de empresas
dedicadas a la fabricación de calzado,

después de la Comunidad Valenciana. Sin embargo, este
dato estadistico contrasta con el estancamiento que ha
sufrido el sector en los últimos años, aunque con una
clara tendencia a la recuperación; también existe una
mayor sensibilidad en potenciar las exportaciones. Así

se desprende de un informe sobrJ el sector del calzado
realizado por la Cámara de Comercio e Industria de
Toledo, que ha sido facilitado a ABC, y que será
publicado próximamente por esta institución cameral,
dentro de una serie de publicaciones que pretende
ofrecer una información cercana y accesible de cara a
ofrecer a empresarios, profesionales y particulares una
visión sencilla de la realidad sconórnlca de laregión.

Toledo. Pilar Hernández
En el informe sobre el sector

del calzado, elaborado por el Ser-
vicio de Estudios y Publicaciones
de la Cámara de.Comercio e In-
dustria de Toledo, dirigido por
Fernando Lallana, se indica que
este sector no pertenece al grupo
de las industrias que han experi-
mentado un crecimiento más
alto en las últimas décadas, al
mantener una evolución que
podría definirse como estable.
Así lo pone de manifiesto el es-

tudio sectorial de la Fundación
Tomillo (Madrid 1997) por en-
cargo del Consejo Superior de
Cámaras de Comercio de España,
en el que se corrobora una sítua-
ción de estabilidad en los íncre-
mentos de producción a lo largo
de los años 80 para después sufrir
una época de menor crecimiento
en la década de los 90 de la qne
parece recuperarse en la actuali-
dad.
Entre los años 1992 a 1996, la

producción ha crecido un 35,31
por ciento en términos de valor
de la producción, si bien sólo un
1.1 por ciento en unidades de pro-
ducto.
La industria del calzado en Es-

palia se concentra principal-
mente en la Comunidad Valen-
ciana. donde se localiza el 60 por
ciento de las empresas del sector.
dentro de esta región destaca el
papel preponderante de la pro-
vincia de Alicante, principal foco
de producción a ni.vel nacional.
En segundo lugar se sitúa Casti-
lla-La Mancha, que concentra el
10,7 por ciento de las empresas,
mientras que Aragón, Baleares,
La Rioja y Murcia se reparten el
29.3por ciento restante.

Localización
En la región castellano-man-

chega" se localizan en la actuali-
dad 501 empresas. De todas ellas,
301 (61.8 por ciento) se encuen-
tran en Albacete y 200 (38.2 por
ciento) en la provincia de Toledo.
Dentro de la primera provln-

cia, la localidad de Almansa se
ha convertido en el principal cen-
tro de producción zapatera de la
región. En el resto de Castilla-La
Mancha solamente existen otras
dos empresas de calzado, situa-
das en Sigüenza (Guadalajara) y

•o
"eii
oe
u,

De la estructura de costes de las empresas de calzado destaca el elevado precio de la materia prima. . '.

en Los Hinojosos (Cuenca). En la
provincia de Toledo, las localida-
des de Fuensalida, Portillo y
Huecas, en la misma comarca,
agrupan al 84,5 por ciento de las
200 empresas registradas. for-
mando una de las zonas más im-
portantes de producción del cal-
zado de todo el territorio nacio-
nal. Un dato que confirma esta
situación privilegiada es que en
el municipio de Fuensalida está

la sede del Centro Tecnológico
del Calzado.

Producción
Este sector representa para la

economía nacional el 2,2 por
ciento del producto industrial y
el 0.3 por ciento del Producto In-
terior Bruto y emplea en torno a
50.000 personas. En Castilla-La
Mancha, el calzado representa al-
rededor del 2,3 por ciento del va-

% COSTES

Personal 29
Materia prima 39
Financieros 2

Comerciales 6

Transporte 1

Generales 15

Beneficio 8

100TOTAL

~."
lar iifi~dido regional y da trabajo
a alrededor de 5.300personas. En
la región se produce el 13,15 por
ciento del calzado español en tér-
minal' de"valor de la producción
y eI$,S por ciento en cantidad de
pares producidos.
Bn. la provincia de Toledo, el

sector representa el 3,2 por
ciento del valor añadido .índus-
trial.a nivel provincial, siendo
2.080 las personas directamente
empleadas en el mismo. En To·
ledose produce en torno al 40 por
ciento del valor del calzado de la -
región y aproximadamente el
5,26·por ciento del total prodn-
cído a nivel nacional.
Según se desprende del in-

formé de la Cámara de Comercio
de 'lfpledo, durante 1996la indns-
tria<~spañola del calzado ha re-
gis(~-ado unos resultados espe-
ranzadores en cuanto a produc-
ció1!j" exportación. volviendo a
la senda del crecimiento en cada
uno "de los indicadores de evolu-
cíóli>del sector productivo. Du-
rante el pasado año se alcanzó
unajjasa de crecimiento del 5.21
por-ciento y 11,3respectivamente
en cantidad y valor de lo produ-
cido.Los resultados que el sector
está-alcanzando actualmente se
deben principalmente a la óp-
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NQDE EMPRESAS DE CALZADOEn Castilla-La Mancha, la
reactivación de la industria del

calzado llega con menos fuerza
que en otras zonas, aunque se

quiere compensar con la apertura
.a mercados exteriores

.- 4.682
5DOO ------C.- ------
4DOO

3DOO

2DOO

1DOO 501

o 200

f¡s"afía
C-L",

tOledo

•

al 8 por ciento de su producción,
cifra que debería al menos tripll-
carse para alcanzar la consolida-
ción definitiva y no depender so-
lamente de la demanda nacional.
Los países de la Unión Europea y
Árabes son los principales desti-
natarios del calzado toledano.
En la otra zona importante del

sector, en Albacete, también se
están consiguiendo buenos resul-
tados en mercados exteriores,
que repercuten en la moderniza-
ción de las fábricas y en la crea-
ción de empleo. En el último
año, Estados Unidos se ha alzado
al primer puesto a la hora de
comprar calzado de Albacete,
mientras que Francia pasa a un
segundo lugar y se consolida la
penetración en nuevos merca-
dos, como el de Hong Kong.
En cuanto a su estructura pro-

ductiva, la industria del calzado
se caracteriza por la necesidad de
una adaptación constante a un
mercado muy dinámico en el que
las modas varían con una gran
frecuencia. Ello obliga a las em-
presas a implantar una estruc-
tura productiva muy flexible, en
comparación con otros sectores.
Esta versatilidad ha favorecido
que el 78por ciento de las empre-
sas fabricantes de calzado en Es-
paña cuenten con menos de
veinte trabajadores. Al contrario
de lo que podría pensarse, la ex-
periencia demuestra que esta re-
ducida dimensión productiva no
produce deseconomías de escala,
sino que la especialización que
lleva consigo eleva la competltív-
dad global del sector. Estas ca-
racterísticas encajan perfecta-
mente en el tipo de estructura
productiva de Castilla-La Man-

tima evolución de la demanda ex-
terior, principalmente a la recu-
peración del mercado de Estados
Unidos y a la continua progre-
sión de las ventas españolas en
los países del este europeo. Por
otro lado, la consolidación defini-
tiva del consumo interno está
elevando las cifras de ventas del
sector.
En Castilla-La Mancha y en

particular en la provincia de To-
ledo, la reactivación parece que
llega con menos fuerza que en
otras zonas. En el entorno regio-
nal, se está tendiendo a compen-
sar el gran esfuerzo que supone
aumentar e incluso mantener la
cuota de mercado interno, con la
venta en mercados exteriores.
Por ello, existen en Castilla-La
Mancha mayor sensibilidad en
.potenciar las exportaciones.

Exportaciones
Precisamente, la pasada se-

mana, el delegado de Industria
de Toledo, Alvaro Gutierrez, vi-
sitó el Centro Tecnológico del
Calzado, situado en la localidad
toledana de Fuensalida, y en su
-'contacto con los empresarios del
sector se puso de manifiesto la
necesidad de avanzar en los mer-
cados exteriores para aumentar
las ventas. El calzado ocupa ac-
tualmente el décimo lugar en vo-
lumen de de exportación de la
provincia de Toledo con una can-
tidad en los seis primeros meses
de 1997de 520,84millones de pe-
setas. En el mismo periodo del
año 1996 la cantidad exportada
era de 319,28millones, lo que su-
pone un incremento del 63,13por
ciento. Aún así, el sector del cal-
zado en Toledo exporta en torno

PRODUCCiÓN DE CLAZAbo EN ESPAÑA:
1992·1996 (datos en millones de pares)

196
194
192
190
188
186
184
182
180

1992 1994 . 19951993

cuentra por debajo de la media
del sector. El beneficio de los fa-
brícantes suele encontrarse en
torno al 8 por ciento, mientras
que él margen con que los mino-
ristas' comercializan el producto
alcanza el 80por ciento.
Con estos datos, puede decirse

que ei precio del calzado en To-
ledo-no es elevado, sobre todo si
se tiene en cuenta su relación
con Ia calidad, situándose en la
media respecto a otras zonas.

cha, donde más del 90 por ciento
del tejido industrial lo ocupan pe-
queñas y medianas empresas.
De la estructura de costes de

las empresas de calzado destaca
el elevado coste de la materia
prima, debido a la total depen-
dencia de otras zonas, principal-
mente de Valencia, aunque tam-
bién se reciben materiales de Ca-
taluña, La Rioja y Castilla y
León. En cuanto a costes de per-
sonal, Castilla-La Mancha se en- ,

• • .,-

• •

UNA PROVINCIA ABIERTA A LA,jNVERSIÓN

DlplAfacl611P~vll1clal de.ro/edo
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EL CALZADO A ESTUDIO

El Centro Tecnológico del Calzado, una apuesta por la
competitividad y la mejora de la calidad del »roducto

L
A investigación, desarrollo e innovación
tecnológica; el aumento de la competitividad

y mejora de la calidad del producto; Ia
potenciación, aplicación y desarrollo del diseño de las

empresas son algunos de los objetivos del Centro
Tecnológico del Calzado, que comenzó a funcionar el

pasado 1 de enero de este año, propiciado por la
Asociación de Investigación y Desarrollo del Calzado y

Afines de Toledo (Asidcat).

Toledo. Pilar Hernández
La gestación del Centro Tec-

nológico del Calzado, con sede en
Fuensalida, comenzó en mayo de
1996,cuando se celebra la asam-
blea constituyente de la Asocia-
ción de Investigación y Desarro-
llo del Calzado y Afines de Toledo
(Asidcat). Esta asociación, de
I+D, que funcionará como centro
tecnológico de ámbito regional,
se constituye con la aportación
de 25 empresas del sector en la
zona, todas ellas pertenecientes a
la Asociación Provincial de In-
dustriales del Calzado de Toledo
(Apíct). Son miembros perrnan-
tentes de Asidcat, la propia Apict
y la Junta de Comunidades.
En noviembre de 1996,Asidcat

firma un convenio marco con
Apict por el que se hace cargo de
todas sus instalaciones, para am-
pliarlas y adecuarlas a un co-
rrecto funcionamiento del centro
tecnológico. En el mismo acto se
firma otro convenio con el Insti-
tuto Español del Calzado y Cone-
xas (Inescop), también para que
Asidcat se haga cargo del labora-
torio de análisis y control de ma-
terias primas que venía funcio-
nando como una delegación de
Inescop en Fuensalida. De esta

forma, elide enero de 1997 co-
mienza a funcionar de manera
efectiva el Centro Tecnológico
del Calzado.
Entre los objetivos primordia-

les de este centro, según ha indi-
cado su responsable, Ángel Mece-
rreyes, está la investigación, de-
sarrollo e innovación
tecnológica; el aumento de la
competitividad y mejora de la ca-
lidad del producto; la potencia-
ción, aplicación y desarrollo del
diseño en las empresas; la comer-
cialización y cooperación empre-
sarial; la formación y capacita-
ción contínua así como la presta-
ción de servicios concretos.
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El desarrollo del diseño es una de las-claves para el sector
cat, es importante para cualquier de calzado con respecto a las ven-
sector con empresas normal- . tajas que le suponen contar con
mente de pequeña dimensión, po- esta Asociación de Investigación
der contar con un servicio de y Desarrollo, una organización
control y aseguramiento de la ca- que cuenta con el respaldo y ha'
lidad que les ofrece un centro tec- mologacíón del Instituto Español
uolégico, además de las recomen- de Calzado y Conexas, único ins-
daciones Que puedan obtenerse tituto tepnológico homologado a
de los estudios que se realicen. nlvel nécional e internacional

y es que en un sector donde el para todo lo referente al sector
principal problema es la atomiza- del calzado.
ción de las empresas y el empeo-
ramiento del mercado nacional
con un aumento de la competen-
cia ilegal y la «falta de seriedad»,
como denuncia Mecerreyes, es
importante contar eón un centro
de ayuda y mejora de la calidad.
Este centro ya ha realizado un

primer proyecto, Que finalizó el
pasado 30 de septiembre, para co-
nocer la situación del sector con
respecto a organización de la pro-
ducción, calidad, diseño e ínno-
vácíones tecnológicas. En estos
momentos se ha iniciado uno so-
bre «Pegado de calzado y adhesí-
vos», con una duración prevista
de seis meses.
La principal demanda de los

empresarios del calzado es la me-
dición de pieles (su contorno
muy irregular lo hace imposible
por métodos tradicionales), ensa-
yos de despegue, flexión de pieles
y suelas, etc.
Desde Asidcat se considera que

se está iniciando adecuadamente
la mentalización del fabricante
Las empresas del calzado de
Fuensalida están integradas
en la Asociación de
Investigación y Desarrollo
del Calzudo y Afines

Participación
En este centro, por el mo-

mento, sólo están integradas em-
presas de la provincia de Toledo,
pero la Asociación Provincial de
Fabricantes del Calzado y Afines
de Albacele, con sede en Al-
mansa, se integrará en Asidcat
próximamente como miembro
colaborador y después, según
Mecerreyes, es posible Que se in-
tegren también empresas del sec-
tor de Albacete.
Para los responsables de Asid-

El producto
Por otro-lado, hay que tener en

cuenta que en el mercado es-
pañol seestán produciendo algu-
nas alteraciones en la producción
según eltipo de calzado. El con-
sumo de calzado de piel viene au-
mentando en los últimos años de
forma considerable. Así, en 1996
se alcanzó un incremento del
21,44 por ciento debido funda-
mentalIriente al calzado de
señora, QUesupone un alto por-
centaje dentro de la producción
de zapatos de piel y que creció
cerca de: un 10 por ciento y el
cambiode tendencia en el cal-
zado de)é'aballero. niño y depor-.
tes, incr,!~P1entándoseel primero
en un 5\5',7 por ciento tras la
fuerte calda en 1995, según datos
aportados por la Cámara de Co-
mercio de Toledo. En cuanto al
calzado Jlue no es de piel, se ob-
serva un crecimiento relativa-
mente estable en los últimos
años. Dentro de este tipo de cal-
zado se viene observando un des-
censo en calzado textil y un in-
cremento en el de caucho o plás-
tico, sin que exista una tendencia
propia en.el diseño.

" •

,
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FERIAS

Construserv 97 reúne en Talavera a medíó centenar
de empresas de la construcción y los servicios

U
NA nueva feria se pone en marcha hoy en la
localidad toledana de Talavera de la Reina,
Conslruserv 97, punto de encuentro de los

sectores de la construcción y los servicios que reúne en
el Pabellón Ferial a medio centenar de empresas de
Madrid y Toledo fundamentalmente. La feria, que

celebra su primera edición, nace con vocación nacional
y pretende convertirse en eje de referencia de estos

sectores de la zona centro del país,

Talavera. Eusebio Cedena
Hoy se inaugura en Talavera

la primera edición de la Feria
de la Construcción y los Servi-
cios, Construserv 97. que, orga-
nizada por el Patronato Ferial
talaverano, se celebra del 13 al
15 de noviembre y reúne a un
total de 48 empresas y entida-
des procedentes de distintos
puntos del país. El acto de inau-
guración tendrá lugar a las
12,30horas y contará con la pre-
sencia del consejero de Indus-
tria y Trabajo, José Fernando
Sánchez Bódalo, y el alcalde ta-
laverano, Florentino Carriches.
En la muestra se presentan

63 «stands» y a lo largo de la
misma las empresas participan-
tes presentarán las últimas no-
vedades en todo lo relacionado
con la construcción y los servi-
cios directamente vinculados
con este sector, tan importante
en Castilla-La Mancha y qne
forma uno de los pilares básicos
de la economía talaverana.
Así, participan en el evento

empresas constructoras y pro-
motoras, de aluminios, instala-
ciones y estructuras, fonta-
nería, maquinaria, electricidad,
cristalería, cerámica y mármo-
les, climatización, carpintería,
inmobiliaria, cerrajería. mue-
bles y ascensores. La mayoría
proceden de la Comunidad de

Madrid y la provincia de To-
ledo. fundamentalmente Tala-
vera y localidades de su en-
torno, aunque se presenta tamo
bién una empresa de Granada y
de otros puntos del país.
Al tratarse de la primera edi-

ción, la feria no está consoli-
dada y se espera que este pri-
mer encuentro sirva como
punto de partida para hacer
una gran muestra de vocación
nacional y que se convierta en
punto de referencia de estos
sectores en la zona centro del
país. Construserv 97 tiene
carácter bienal, y puede visi-
tarse en el Pabellón Ferial tala-
verano entre las 10 de la
mañana y las 20 horas hasta el
sábado 15de noviembre.

Presupuesto
La feria cuenta, en principio,

con un presupuesto de 8,3 mi-
llones de pesetas que. según el
presidente del Patronato Ferial
de Talavera, Juan Carlos Váz-
quez, ya se han recaudado en su
integridad con las aportaciones
de los expositores «y se puede
decir que esta feria estará como
pletamente autofinanciada,
una tendencia que debemos
mantener en todos los eventos
de este tipo que organizamos en
la ciudad». El Patronato ha des-

El sector de la construcción se dará cita en Talavera

tinado algo más de dos millones
de pesetas del presupuesto a
una intensa campaña publicita-
ria que se está llevando a cabo
en toda la zona centro del país a
través principalmente de los
medios de comunicación.
Básicamente, este aconteci-

miento ferial va dirigido a pro-
fesionales, pero también puede
ser visitada por el público en
general, Vázquez explicó que el
Patronato, a través de las pro-
pias empresas participantes, ha
distribuido 10.000 invitaciones
y se espera que las visitas al re-
cinto ferial sean numerosas.
Vázquez se mostró satisfecho

de la respuesta del sector en
esta primera edición de Cons-
truserv 97, y espera que esta ac-
titud se mantenga en sucesivas

ediciones. «Para hacer una fe-
ria de estas características
siempre hay que contar con el
sector; no se puede hacer algo
así de espalda a los profesiona-
les», explicó el presidente del
Patronato Ferial talaverano.
El comité ejecutivo de Cons-

truserv 97 está formado por el
propio Vázquez como presi-
dente; y como vocales el ge-
rente: del Patronato Ferial, Fe-
lipet Granados , y los empresa-
rios Pedro Duran Deocal;
Tomás Muñoz Méndez; Ángel
Martines Mamblona; Faustino
Fernández Godoy y Domingo
Rubio Blázquez.
Construserv 97 es una de las

diversas ferias monográficas
profesionales que se celebran
en Talavera a lo largo del año.

PROGRAMA DECALIDAD PARA INDUSTRIAS AGROAl;IMENTARIAS
La Confederación de Empresarios de Castilla-La Mancha (CECAM) mantiene un Convenio de Colaboración con la

Consejería de Sanidad, a través del cual pone a disposición de las empresas aqroallmentarías- de. la región un
Departamento de Calidad para asesorar e implanlar.gratuilal)1ente programas de Aulocontrol, basado en la metodologfa de
Análisis de Riesgos y Control de Puntos Críticos (ARICPC). ". . '. ji .
Con ello se pretende conseguir un incremento de la calidad y de la competitividad de las empresas, asf corno cumplir con

un requisito legislativo impuesto por la U..E. El sistema ARI.CPC es, además, una herramienta lrnportante para conseguir un
sistema de Gestión de calidad, basado en las normas ISO-9000. .,

Para más información, lIámenos:
CECAM 925-21 46 04•

" -, ..

"""" .. T ti' •""

,C"lDIa·la ... """
ConseJerra de Sanidad

CONFFDEl\ACtON REGIONAl, DE EMPRE5ARIOS
DE CASllUA·LA I'IAIICHA,,
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---EMPRESAS-----~---------------

Breves
Confederación de Empresarios

La Confederación de Empresarios de Ciu-
dad Real va a coordinar e iniciar los trabajos
de asesoramiento para la constitución de so-
ciedades o Unión Temporal de Empresas
(UTES) o cualquier fórmula mercantil con el
fin de que las empresas de la provincia de
Ciudad Real puedan acceder a adjudicaciones
de obras de gran envergadura, entre otras
como el futuro aeropuerto. Este proyecto evi-
taría que empresas, tanto de instalaciones,
infraestructuras, constructoras, etc, ajenas,
puedan participaren este tipo de obras, en de-
trimento de las de la provincia, y siempre que
las de la provincia puedan acceder en agrupa-
ción.

Lider Liner S.A.
El Ayuntamiento de Toledo va a iniciar

una campaña telefónica de domiciliación de
recibos orientada, fundamentalmente, a los
contribuyentes de los padrones del Impuesto
sobre Vehículos de Tracción Mecánica, Im-
puesto de Actividades Económicas e Im-
puesto de Bienes Inmuebles. Con esta inicia-
tiva, la Concejalía de Hacienda pretende ele-
var el porcentaje de pago de los impuestos
municipales domiciliados en entidades de
crédito. Esta campaña de domiciliación ban-
caria bajo la modalidad de telemarketing ha
sido adjudicada a la empresa «Líder Line
S.A.), del Grupo Argentaria.

Asociación de Comercio
La Asamblea de la Asociación de Comercio

de Toledo analizó la pasada semana la injusta
situación que tiene el pequeño comercio en
relación con las comisiones que cobran las
entidades financieras por el uso de la tarjeta
en las compras que hacen los consumidores.
En la reunión se apoyaron las medidas adop-
tadas por la Confederación Nacional de Co-
mercio que ha presentado dos demandas, por
un lado al Tribunal de Defensa de la Compe-
tencia por «abuso de posición dominante» de
las entidades financieras y una segunda a la
Comisión Europea a través de la Confedera-
ción Empresarial Europea Eurocomer. Para
la Asociación, se está produciendo una situa-
ción de discriminación entre el pequeño co-
mercio y las grandes superficies en lo que se
refiere a las comisiones.

Hotel Doménico
El empresario Francisco Maeso, propieta-

rio del Hotel Doménico de Toledo, ha ínver-
tido cerca de 40 millones de pesetas en un
nuevo restaurante denominado «El cenador
del Doméníco», situado en el mismo complejo
hotelero de su firma matriz. Esta nueva
oferta verá su continuidad en sucesivas reali-
zaciones como será la creación de un Club del
Gourmet, la apertura de tiendas especializa-
das de productos de alta calidad de la región y
la creación de un recinto para espectáculos
nocturnos de calidad, entre otras, para suplir
las carencias que tiene la capital regional.

CCM
Dentro de las campaña de promoción de

ahorro que viene realizando a lo largo de todo
1997,Caja Castilla-La Mancha ha lanzado una

Prevenir los efectos de la introducción del euro,
una de las funciones de la nueva ComisiónRe~onal
.p:ODER lomar medidas que aseguren la disposición, preparación y

coordinación de la Administración regional para qué la adaptación a la
nueva moneda única se lleve a cabo con éxito y sln que se produzcan

vacilaciones que dificulten su introducción, es el objeliÍ/p de la Comisión
Regional para la implanlación del euro. Esta comisión, según la Orden

publicada la pasada semana, tendrá que constituirse anles del 7 de diciembre

Toledo.D.T.
Para la Consejería de Eco-

nomía y Hacienda, la susti-
tución de las monedas na-
cionales por una moneda
(mica, el euro, va a tener
consecuencias en todos los
agentes económicos de los
países que formen parte de
la Unión Monetaria en el
primer grupo de Estados
que acceden a ello elide
enero de 1999y en el
que previsiblemente
se encontrará Es-
paña,
El alcance histó-

rico que tendrán es-
tos cambios ha lle-
vado a la Consejería
de Economía y na-
cíenda al convenci-
miento de que no es
aconsejable dejar que
los acontecimientos
sucedan sin haber to-
mado, con tiempo sufí-
ciente, las medidas que ase-
guren que la comunidad
autónoma está preparada
para afrontar el reto con ga-
rantías de éxito y, por ello,
ha creado la Comisión Re-
gional para la implantación
del euro, adscrita a su de-
partamento.
Una de las funciones de la

Comisión para la implanta-
ción del euro es proponer
medidas destinadas a preve-
nir los efectos de la intro-
ducción del euro y a facíll-
tar el tránsito hacia la mo-
neda única en el seno de la

y realizar acciones de difu-
sióri Informattva reiativas
al euro en el territorio regio-
nal.
Esta Comisión también

tend~á entre sus funciones
la decoordmar las actuacio-
nes que propugnen otras ad-
mínístraciones, institucio-
neso asociaciones del árn-
bito-públícc o privado.
Va, Comisión Regional de
." implantación del

La Comisión Regional para' Euro estará formadapor un presidente,
la implantación del euro . que será el consejero

d ' de Economía y Ha·propon ra, entre otras . cienda; un vicepresl-
funciones, la realización de dente, que será el di· .rector general de Eco-
programas de formación nomía y

I I I .. Presupuestos y los si-para e persona a serVICIO guíentes vocales: los
de la Administración secretarios generales

-técnicos de todas las,
consejerías, la inter-

ventora general, el director
general de Asuntos Euro-
peos, el director general de
Calidad de los Servicios y el
director general de Con-
sumo.
Según señala la Orden de

creación. la Comisión Re-
gional tendrá que constí-
tuírse en el plazo de un mes
(antes del 7 de diciembre) y
tendrá que reunirse con la
periodicidad que ellas
misma determine, pero, al
menos, dos veces al año.
También se podrán crear
subcomisiones o grupos de
trabajo.

Administración regional.
La Comisión aprobará y

coordinará los planes de ac-
tuación propuestos por las
distintas instancias de la
Administración regional
para la introducción del
euro, entre las que se in-
cluirá la adaptación in-
formática al nuevo escena-
rio del año 2000.
Este órgano esta encar-

gado de proponer y realizar
estudios, análisis e ínfor-
mes sobre las consecuen-
cias que la implantación de
la moneda única europea
pueda presentar tanto en el
seno de la Administración
regional como en las rela-
ciones de ésta con el sector
privado.
La Comisión tendrá tam-

bién que proponer la reali-
zación de programas de for-
mación para el personal al
servicio de la Administra-
ción regional que tenga re-
lación con la implantación
del euro, así como organizar

,

tido en el exterior ):::35millones de pesetas en
el periodo enero-septiembre de 1997,cifra que
está muy por debajo de la correspondiente a
los meses de 1996,que ascendió a 2.982millo-
nes de pesetas.

nueva campaña dirigida a sus clientes de li-
bretas de ahorro y cuentas corrientes. En
esta ocasión, CCM ofrece la oportunidad de
conseguir hasta 2juegos de seis copas de cava
en cristal de Bohemia con las iniciales de sus
clientes grabadas. Para poder acceder al re-
galo será necesario realizar un ingreso de
300.000pesetas en cualquiera de las 388oñcí-
nas de CCMentre ellO y el 27de noviembre.

Cervéaas Maltou
',.,

El Ayuntamiento de Alovera, en Guadala-
jara, ha concedídoa Cervezas Mahou la Iícen-
cia para llevar a cabo la segunda fase de amo
pliación de su factoría construida en 1993.
Esta actuación forma parte del proyecto de la
cervecera de centrar toda su producción en la
planta de Alovera á partir del año 2001,aban-
donando sus instalaciones madrileñas. La in-
versión prevista para esta nueva factoría es
de 35.000millones 'de pesetas de los que ya se
llevan invertidos 18.000millones.

Inversión en el exterior
Castílla-La Mancha tan sólo absorbe el 0,01

por ciento de las inversiones que las comuni-
dades autónomas han realizado en empresas
extranjeras durante los nu.eve primeros me-
ses de este año, según datos facilitados por la
Dirección General de Política Comercial e In-
versiones Exteriores. Así, la región ha ínver-
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Cerámica Collado (Almansa), ejemplo
de renovación tecnológica y calidad,

L
A localidad
albaceteña

.de
Almansa está

experimentando una
recuperación económica
importante, y prueba 'de

ello es que se han
vendido durante 1997
tantas parcelas en el

polígono industrial como
en los cuatro años

anteriores, que están
diversificando el

«monocultivo>, .del
calzado. Esntre las

empresas que han dado
un mayor salto destaca
Cerámica Collado, que

ha invertido más de
2.400 millones en
ampliar sus naves

Albacete. A. Átvare.
La primera actividad de

«Cerámica Collado» se em-
pezó a desarrollar en 1890,
en un pequeño taller de aro
tesanía, que 20 años des-
pués se transformaba ya en
una fábrica índustrial.Bu
producción creció y propor-
cionó prestigio a la eco-
nomía nacional y local ven-
cieron su empuje. Su .re-
ciente renacimiento .ha
venido de la mana del
grupo francés Imetal, que
compró la empresa e invir-
tió más de 2.000millones
para extender y modernízar
su producción. Hoy consti-
tuye un centro completa-
mente robotizado, que pero
mite la fabricación inínte-
rrumpida de tejas, ladrillos
y otros elementos para el
sector de la construcción,
donde la competencia esex-
traordinaria, según reco-
nocía el gerente de la firma,
Francisco González.

Sello de calidad;
La entrada del capital

galo en la compañía alman-
seña permitió salvar 40
puestos de trabajo de suan-
terior etapa y consolidar
otros 70, a pesar de la ele-
vada mecanización de los
procesos de cocido y aca-
bado de sus materiales. La
apuesta incluía calidad y
limpieza en la fabricación,
y se ha visto recompensada
con el sello de calidad Ae·
nor, el primero que recibe
una industria del sector de

Cerámica Collado ha modernizado su producción
la cerámica. La certifica- trucción del gasoducto Daí-
ción ISO-9002fue entregada mlel-Caudete, que contri-
a los responsables de la em- buirá al suministro energé-
presa por el secretario de la ttco de industrias como
Asociación Española de «Cerámica Collado», que
Normalización, Roque Gi- están transportando gas li-
ner, coincidiendo además cuado por carretera desde
con el acto de inauguración Cartagena para el funciona-
oficial de las nuevas naves miento de sus hornos. La
por parte del presidente de obra superará los 15.000mi-
la Junta. llones de pesetas, y es in-
José Bono recorrió las tención del gabinete caste-

instalaciones en compañía llano-manchego agilizar su
del presidente del grupo tramitación al máximo,
Imetal, René Mitieus, con el para poder facilitar y abara-
que ha colaborado la Junta tar los costes de producción
aportando 500 millones de de la industria regional.
pesetas de subvención al
esfuerzo inversor francés.
Según destacó el propio
presidente regional, el
apoyo merecía la pena por
tratarse de un proyecto de
reconversión de gran en-
vergadura, que contribuía
a mantener empleo, y que
se centraba en un sector de
gran proyección, como el de
la cerámica, donde Castilla-
La Mancha ya aporta un 25
por ciento de la producción
nacional. En la actualidad,
la región cuenta con 80 em-
presas punteras dedicadas
a esta actividad entre zonas
como Almansa, La Sagra o
Talavera, en las que traba-
jan 2.300personas.
En su encuentro con los

empresarios almanseños, el
responsable del Ejecutivo
regional aprovechó tam-
bién para avanzar algunos
datos del proyecto de cons-

Recuperación
Al margen del impulso

económico que ha supuesto
para Almansa esta refunda-
ción industrial, la localidad
ha registrado la implanta-
ción de otras empresas en
su segundo polígono indus-
trial, que ha crecido de
forma notable durante los
últimos meses. Tanto es
así, que el propio alcalde al-
manseño, Antonio Callado,
reconocía la necesidad de
promover un tercero, en te-
rrenos que ya está locali-
zando el ayuntamiento de
la ciudad. Según calculó el
propio edil, durante 1997se
han vendido tantas paree-
las industriales como en los
cuatro años anteriores, y lo
importante esque el crecí-
miento se produce en secto-
res variados.

EMPRESAS -----

,..---El consultor ---,
LA LETRA DE CAMBIO (ylll)

Denia y Molero, S.L.
Centro Comercial Buenavista. Toledo.

,,,..92.5·254538

Para terminar con esta serie de artícu-
los sobre la letra de cambio empezaremos
hablando del vencimiento y del pago
El momento de pago de la letra (venci-

miento) debe quedar reflejado en la
misma de una manera clara y precisa. La
fórmula más usada suele indicar un día,
mes y año determinado, pero existen
otras fórmulas (a la vista, o a un plazo fijo
desde la fecha de libramiento ...). Respecto
al pago decir que debe ser puntual (el día
del vencimiento, antes de las 24,00horas),
íntegro (por el total importe de la letra) y
en moneda efectiva (excepcionalmente
mediante cheque conformado). Caben ex-
cepciones a lo anterior; por ejemplo, si el
día de vencimiento es festivo, podrá ha-
cerse el pago el siguiente día hábil; otro
ejemplo, si se ofrece el pago de parte del
importe, se podrá protestar por el resto
impagado.
Ya es hora de hablar del protesto de la

letra de cambio, que no es otra cosa que
una declaración fehaciente de que la letra
fue presentada al librado para su acepta-
ción o al aceptante para su pago. Lo cierto,
es que el más usual es el protesto por falta
de pago, al que nos referiremos en ade-
lante. El protesto es una prueba de la dili-
gencia del tenedor de la letra y del incum-
plimiento de pago. También conserva las
acciones cambiarias contra los obligados.
La falta de protesto priva al tenedor de la
facultad de proceder ejecutivamente con-
tra cualquiera que no sea el obligado prin-
cipal al pago (aceptante), es decir, se
pierde el derecho de reembolsarse de los
endosantes o del librador.
Hoy en día es usual depositar las letras

en un banco que deviene en tenedor de las
mismas. Cuando usted entrega letras a su
banco para que le gestione el cobro es
muy importante que les recomiende por
escrito, en primer lugar, si la letra tiene
avalista, se le deberá notificar a éste el
protesto, dentro de los cuarenta días si-
guientes al mismo. En segundo lugar, en
la práctica bancaria, la letra con la cláu-
sula «Sin gastos» no suele protestarse. Di-
cha cláusula dispensa al tenedor de pro-
testar la letra en caso de impago, pero de
ninguna manera prohibe el protesto; por
ello es conveniente que indique a su
banco que se protesten también esta le-
tras.
Existe otro medio de protesto más

común y equivalente al notarial, que con-
siste en la declaración, mediante sello en
el reverso de la letra, que hace la cámara
de compensación interbancaria cuando el
pago de la letra es rechazado al presen-
tarse en la cuenta bancaria designada por
el obligado al pago.
Por último, añadir una cuestión impor-

tante: en los casos más frecuentes, el to-
mador reclama contra el aceptante o su
avalista, la demanda ejecutiva no podrá
interponerse si han transcurrido más de
tres años desde la fecha- de su venci-
miento.
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Agrónoticias

Seguros de cereales
Asaja de Castilla-La Mancha ha manifes-

tado su satisfacción por la iniciativa de la En-
tidad Estatal de Seguros Agrarios (Enesa) de
ampliar el plazo de suscripción del seguro in-
tegral de cereales de invierno en secano, para
la campaña 1997/98,ya que ha sido una peti-
ción reiterada por la organización agraria en
las diversas mesas de negociación. En este
sentido, se amplia el periodo de suscripción,
del 15de noviembre all de diciembre de 1997.
para las explotaciones objeto de asegura-
miento que se encuentren en la denominada
zona 1y se prolonga del 1 de diciembre al 15
del mismo mes, el plazo para asegurar las
producciones ubicadas en la zona ll.

Oleicultores de AIbacete
Los oIeicultares de las localidades albace-

teñas de Villa palacios y Salobre, elaborado-
res de los aceites de la Sierra de Alcaraz, se
muestran muy optimistas ante la que podría
ser la campaña de aceitunas más importante
de los últimos años. Los olivos de bastantes
parcelas de estos términos municipales están
enriquecidos con tratamientos biológicos que
producen una aceituna de muy buena cali-
dad. Según agricultores de la Sierra de Alea-
raz y Segura, mientras que sus cosechas de
aceituna se presentan muy abundantes,
tanto en calidad como en cantidad, en otras
zonas limítrofes de la provincia de Jaén, el
fruto es más bien escaso. Esta circunstancia
puede propiciar una mejor comercialización
de los aceites de la comarca albacetense ante
los compradores de Levante y Cataluña.

Campaña de trashumancia
El responsable de la sectorial de ovino de

Asaja-Cuenca, José Luis Murciano, ha afir-
mado que los ganaderos manchegos están a
la espera de que el Ministerio de Agricultura
modifique la normativa para la campaña de
la trashumancia que ya ha comenzado en
Castilla-La Mancha. Los ganaderossolicitan
a la Administración que los sangrados de los
rebaños (análisis de control de la brucelosis)
se realicen sólo en origen, ya que hasta ahora
se exige también en destino, lo que propicia
que muchos ganaderos tengan que asumir su
coste cuando se encuentran en una comuní-
dad autónoma que no es la suya.

Gran Selección para la miel
El concurso Gran Selección para la miel ha

quedado suspendido en su primera edición
porque no se han presentado suficientes con-
cursantes para este premio, organizado por la
Consejería de Agricultura de Castilla-La
Mancha. La razón principal que puede expli-.
car la escasa presentación de participantes a
este concurso no es otra que la existencia de
muchos envasadores de miel con una produc-
ción corta que no puede atender la demanda
del mercado. En las bases se exigía a las em-
presas participantes justificar una comercia-
lización de al menos 2.000kilos de producción
propia de miel en el último año. Los organiza-
dores de Gran Selección repetirán concurso
de miel el próximo año y no creen que las bao
ses haya que modificarlas excesivamente ya
que son las adecuadas para la importancia y

,. , promoción de un concurso así.

La desaparición del cultivo del tabaco en la
VE provocaría una gran pérdida de empleos
L

A única consecuencia de la desaparición del cultivo de tabaco en la
Unión Europea sería una gran pérdida de puestos de trabajo en la
Comunidad, ya que se seguirla importando tabaco y el número de

fumadores no variaría. Esta es una de las conoluslonales a las que se llegó
el pasado viernes en el I Simposio Internacional de Cultlvadores de Tabaco,

celebrado en Madrid y que reunió a todo el sector europeo.

Toledo.D.T.
Alrededor de 20.000fami-

lias españolas viven del culti-
vo del tabaco. Cáceres,
Badajos, Granada, Avíla,
Navarra, León y Toledo, son
las siete zonas donde se tra-
baja esta variedad agrícola
mayoritariamente por
modestos agricultores pro-
pietarios de pequeñas exten-
siones. Concretamente en la
provincia de Toledo, es la
comarca de Talavera de la
Reina donde se cultiva el
tabaco, que da empleo a más
de cien familias.

Producción
Después de Italia y Grecia,

España es el tercer país cultí-
vador de tabaco de la
Comunidad Europea, con
42.300 toneladas de tabaco
asignadas para 1997,La pro-
ducción tabaquera española
genera más de 1.500.000joro
nales de directos en la agri-
cultura y un 30 por ciento
más entre las industrias de
transformación e indirectos.
El valor de la cosecha del año
pasado ascendió a 22.500
millones de pesetas.
En Europa, el cultivo de

tabaco crea más de 600.000
empleos en las zonas de
menor renta per cápíta de la
Unión Europea (Andalucía y
Extremadura en España). La
producción de tabaco en la
UE en 1995 fne de 333.182
toneladas, prácticamente la
mitad del consumo de ese
mismo año, que se elevó a
697.198toneladas.
Estos datos dan una idea

de la importancia que para
muchas comarcas supone el
cultivo del tabado y así se
puso de manifiesto en el 1
Simposio Internacional sobre
el Cnltivo del Tabaco en la
Unión Europea: Presente y
futuro, que tuvo lugar en
Madrid el pasado viernes y en
el que participaron más de
250 personas procedentes de
nueve países de la UE, entre
ellos el director general de
Producción Agraria de la
Junta deCastilla-La Mancha,
Javier García Martín.

Soluciones
Durante este congreso, el

presidente de la Comisión de
Agricultura y Desarrollo
Rural del Parlamento
Europeo, Juan Luis Colino

Salamanca, enumeró los dífe-
rentes frentes de ataque al
cultivo del tabaío, así como
fas respuestas en su defensa,
y' animó a los productores a
«trabajar juntos para que su
sector no desaparezca de la
Unión Europea». Colino enfa-
tizó que el 77 por ciento del
tabaco que fuman los europe-
os es importado y por tanto,
el' abandono de este cultivo
en la Comunidad no cense-
guiría que desaparecieran los
ñimadores.
Parael jefe de la Unidad de

Tabaco, Plátano, Lúpulo y
otros cultivos especializados
de la Comisión Europea, Joao
Pacheco, el apoyo a los cultí-
vos no está en contradicción
con la política de protección
desalnd de la UE-
El representante del

Gobierno español en el
Comité de Gestión del
Tabaco de la CE, Ciriaco
Vázquez, solicitó a la VE, res-
pecto a la nueva OCM del
Tabaco, «que tenga en cuenta
sensibilidades de todos los
países para abordar su refor-
ma), y advirtió de la peligro-
sidad de la propuesta de una
salida voluntaria del sector.

Asaja insta a la Administración central y regional a
poner en marcha ayudas efectivas para el sector
Ciudad Real. E. Laderas

La organización agraria
Asa]a ha reclamado la puesta
en marcha de una línea de
ayudas efectivas para el sec-
tor agrario de la región,
mediante las órdenes que
desarrollen el Real Decreto
por el que se adoptan medi-
das urgentes para reparar los
daños causados por las fuer-
tes tormentas acaecidas el
verano pasado en diversas
comunidades autónomas.
Esta asociación considera

que parte de sus reivindica-
ciones en esta materia han
sido atendidas por el Estado
español, pero entiende que
las medidas aprobadas sólo
servirán de «escaparate» si
no se amplían debidamente
por . los, Ministerios [mplica-

dos, así como por la
Consejería de Agricultura de
Castilla-La Mancha, de tal
manera que los agricultores
y ganaderos de esta comuni-
dad afectados por los fenó-
menos tormentosos puedan
solicitar y, en su caso, recibir
sin dificultades las ayudas
previstas en el Real' Decreto
Ley 18{1997 recientemente
aprobado.
Para Asaja de Castilla-La

Mancha «sería inadmisible
que, en esta ocasión, se repi-
tiera una situación similar a
laque actualmente sufren
miles de agricultores de la
región que no han obtenido
un beneficio real de las medi-
das aprobadas en el mes de
marzo para paliar los daños

,. causados .por las .il)).rndaclo- .

nes y temporales, debido a
que la Administración ha
denegado o, en su defecto, no
ha contestado a una amplia
mayoría de solicitudes de
ayuda»,
Por su parte, la organiza-

ción agraria en la provincia
.de Ciudad Real considera
:<gndignante)}la denegación
masiva de las solicitudes de
exención del Impuesto de
Ilienes lnmnebles (lBl) tra-
mitadas por agricultores de
la provincia afectados por los
temporales de los últimos
meses. Así se lo ha manifes-
tado recientemente el presi-
dente provincial de Asaja,
Florencio Rodríguez, a la
subdelegada del Gobierno en
Ciudad Real, Mercedes
Cuéllar.' '
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Política eficazEl «Queso Manchego)) con denominación de
origen, ª la conquista del consumidor
Toledo. Pilar Heliiández

Una buena parte de los consu-
midores españoles tienen una
idea muy imprecisa de loque es
el «Queso Manchego» con' deno-
minación de origen. No conocen
de dónde procede, ni con qué tipo
de leche se elabora, ni sus carac-
terísticas. Esta situación;' preo-
cupante para los artesanos e in-
dustriales por la competencia
desleal que provoca, ha hecho
que el Consejo Reguladorde la
Denominación de Origen <iQueso
Manchego» haya lanzado una
campaña de promoción para ve-
lar por la calidad de este pro-
ducto y darlo a conocer-en el ám-
bito nacional. ,
El Consejo Regulador, según

ha explicado su presidente, Al-
fonso Alvarez Valera, asume la
obligación de educar al consumi-
dor para que, una vez informado,
elija y exija el producto que de-
sea. Para ello, es necesario invo-
lucrar al punto de venta (canales
de distribución, restaurantes,
tiendas ... ) para que ofrezcan e
identifiquen correctamente el
queso manchego con denomina-
ción de origen.

Logotipo
Una de las primeras acciones

desarrolladas por el Consejo Re-
gulador ha sido cambiar el logo-
tipo, para dar mayor protago-
nismo al producto; se han-íntrc-
ducido ovejas. de cuya leche se
elabora el queso, y se mantienen
las figuras de don Quijote';y San-
cho.
La campaña de promoción se

dirigirá a grupos de influencia
para los consumidores: medios
de comunicación, personajes de
prestigio, asociaciones de-amas
de casa y canales de distribución,
con la difusión de los resultados
de las investigaciones que sobre
el queso se llevan a cabo; la ins-
tauración de un premio périodís-,

/

,

Consejo kegulador de la Denominación de Origen

El nuevo logotipo da mayor protagonismo al queso manchego

tico sobre el queso, exposiciones
y charlas, así como jornadas so-
bre el queso en centros comercia-
les de Barcelona y Madrid.
y es que, uno de los principa-

les problemas a los que se en-
frenta este Consejo Regulador es
que en la mayoría de los casos se
les vende a los consumidores
como queso manchego cuando
en realidad no lo es.

Producción
En Caslilla-La Mancha du-

rante este año se han fabricado
60millones de kilos de quesos, de
los que únicamente cinco millo-
nes son de queso manchego, de
los que se han producido
L600.000 piezas ..Del lotal de la
producción, el 85 por ciento se
hace de forma industrial, mien-
tras que el 15por ciento restante
sigue un proceso artesanal,
según explicó durante la presen-
tación de la campaña el jefe de
control de calidad del Consejo,

Santiago Altares.
En cuanto a las exportaciones,

por el momento sólo se destina el
15 por ciento del producto y, cu-
riosamente, el primer país im-
portador de la Unión Europea es
Francia, seguido de Alemania y
Estados Unido se ha convertido
en el tercer país importador de
queso manchego, a pesar de que
sólo lleva tres años demandando
este producto. Sin embargo, el
principal problema al que se en-
frenta el Consejo en este país es
que en muchas ocasiones es imi-
tado en terceros países como Mé-
xico y Uruguay que venden sus
productos como queso man-
chego, a precios más baratos, sin
que tenga nada que ver.
Pero este fraude no sólo se da

en el extranjero, también en el
ámbito nacional se producen
irregularidades, principalmente
en Cataluña, aunque, según Al-
tares, es muy difícil controlar
esta situación.

Las declaraciones de intencio-
nes resultan hoy una práctica
bastante frecuente dentro del
sector agrario. Muchas de ellas
se quedan en falsos empeños y
tan sólo unas pocas alcanzan los
fines propuestos. Las cooperati-
vas tampoco son ajenas a estas
circunstancias y, que se co-
nozca, son prácticamente inexis-
tentes los ofrecimientos que en
Castilla-La Mancha llegan, o se
gestionan, para vender con ga-
rantías los productos que elabo-
rano
Ante estas perspectivas re-

sulta reconfortante comprobar
cómo la Federación Andaluza de
Empresas Cooperativas Agrarias
y unas grandes superficies co-
merciales han firmado un
acuerdo para aumentar en sus
centros las ventas de productos
agrarios producidos por los so-
cios de aquellas sociedades hasta
un importe de mil millones de
pesetas. Hasta ahora, los sumí-
nistros que aportaban estas 534
cooperativas andaluzas supera-
. ban los 600 millones de pesetas
anuales destinados a la compra
de leche, frutas y hortalizas, alí-
mentos secos y carne.
Actuaciones como la que aca-

ban de concretar las cooperan-
vas andaluzas sirven, en defini-
tiva, para aumentar su productí-
vidad y reforzar el tejido social y
económico donde se desenvuel-
ven estas sociedades. Conductas
similares pueden también inten-
tarse en Castilla-La Mancha
donde el censo de grandes super-
ficies es bastante notable, simio
lar al de la oferta de productos
que pueden aportar nuestras co-
operativas. El escaparate tempo-
ral en unos grandes almacenes,
por muy costoso que haya resul-
tado a la Administración regio-
nal, no parece la solución, si
luego comprobamos que los pro-
ductos que esa misma superficie
vende durante todo el año son de
otras latitudes.

Domingo CENTENO
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Las mujeres ganan la mitad de
salario que los hombres

M
¡ENTRAS que los sindicatos hablan de

discriminación, las mujeres aseguran que la
diferencia de sueldos se debe a que a igual

titulación los hombres ocupan los puestos de mayor
responsabilidad. En Castilla-La Mancha, si el salario

medio de un hombre es de 2.146.000 pesetas anuales,
una mujer no llega a 1.400.000 pesetas.

Toledo. Francisca Ramfrez
La situación de la mujer no ha

variado mucho a pesar de que
hoy día podemos hablar de igual-
dad de derechos entre el hombre
y la mujer. Desde tiempos ínme-
moriables, las mujeres han sido
menospreciadas y se han tenido
que realizar todo tipo de «luchas»
para tener acceso a puestos de
trabajo que eran «vedados» para
el sexo femenino. Afortunada-
mente, esta situación ha cam-
biado y las mujeres han demos-
trado ser capaces de asumir caro
gas de responsabilidad en el
ámbito laboral.
Según un estudio realizado por

el eSle y el Círes dirigido a ia
contabilidad y valoración del tra-
bajo no remunerado,,se indica
que más de seis millones de per-
sonas, de ellas el 96por ciento de
las mujeres, realizan en España
un trabajo «no remunerado» y no
compartido con otra actividad y
que si se le asignara a ese trabajo
un valor del 80 por ciento del va-
lor medio/hora del trabajo remu-
nerado, el PIB español se incre-
mentaría en un 84 por ciento. El
mismo estudio demuestra que las
mujeres soportan el 26 por ciento
del trabajo remunerado y el 86
por ciento del no remunerado,
por el contrario los hombres se
dedican el 74por ciento al trabajo
remunerado y el 14 por ciento al
no remunerado.

Discriminación laboral
Desde la Secretaría Regional

de la Mujer de ee.aa, Isabel Sán-
chez de la Posa asegura que las
cifras de este estudio «son alar-
mantes y degradan a la mujer,
además de díscrlmínarnos». La
responsable de CC.OO. insiste en
que los datos de este estudio son
fríos, «pero reales y por esta si-
tuación nos deberían alarmar.
Debemos estudiar más este fenó-
meno», explica mientras reco-
noce que {das discriminaciones
directas son injustas, pero la-
mentablemente la que perdura es
la discriminación indirecta»,
Al referirse a esta situación,

Sánchez de la Posa reconoce que
no importa tener la misma cuali-
ficación «porque siempre las mu-
jeres ganaremos menos salario)
y esta situación es la que la nor-

mativa considera una discrimi-
nación indirecta.
Los datos referidos a Castilla-

La Mancha indican que el salario
medio de un trabajador en esta
región es de 2.146.000 pesetas
anuales y que esta cifra crece si
su sexo es varón. Sorprende so-
bre todo las enormes diferencias,

_ a nivel general, no sólo de nues-
tra región, entre los sueldos de
los hombres y los de las mujeres,
que en el caso castellano-man-
chego son casi del doble: mien-
tras un trabajador cobra una me-
dia de 2.375.000pesetas, las traba-
jadoras no llegan al 1.400.000
pesetas, y en cuanto a la catalo-
gación de puestos de trabajo, los
varones ocupan los cargos con
mayor responsabilidad.

Salario desigual
Estas cifras, que representan

una clara discriminación por
razón de sexo, es una de las cues-
tiones más evidentes en nuestro
país: a igual trabajo no existe
igual salario. Lo sorprendente de
la cuestión no es que se dé la cir-
cunstancia, que era algo ya cono-

Las mujeres cobran salarios más bajos que loshombres

cido, sino la enorme diferencia "
salarial.
El nivel de formación de los

trabajadores es también determi-
nante. Mientras U11trabajador de
esta región sin estudios y educa-
ción primaria no llega a los dos
millones de pesetas de media
anuales, los licenciados, doctores
y posgraduados, en general supe-
ran con creces los cuatro millo-
nes de pesetas.
Llama poderosamente la aten-

ción el hecho de que aquellos tra-
bajadores que hayan cumplido la
Educación General Básica están
peor remunerados que los que no
tienen estudios, con 1.680.000pe-

La mujer de Castilla-La Mancha se
«prepara» para el siglo XXI

Toledo. F. R.
Según explica la secretaria re-

gional de la Mujer, Isabel Sán-
chez de la Posa, el nivel de forma-
ción de la mujer en Castilla-La
Mancha es cada vez mayor y,
salvo en algunas zonas de nues-
tra región, las mujeres se prepa-
ran para asumir cargos de res-
ponsabilidad en el campo labo-
ral.
Este no es el caso de Josefina

Moreno, de 35 años, médico tole-
dana que lleva preparando su
oposición para trabajar en un
hospital durante cuatro años y
no ha logrado obtener la nota su-
ficiente para acceder a ese cargo.
«Me he dedicado a trabajar ha-
ciendo suplencias en diferentes
sitios. No me importa, pero me
gustaría tener un puesto de tra-
bajo digno», afirma.
Al hablar de la formación, la

responsable de la Mujer de

CC.OO. insiste en que «el nivel
universitario de la mujeres está
con la media del resto de Es-
pafia». Un 57 por ciento de las
mujeres que ingresan en la uni-
versidad terminan sus estudios,
lo que ocurre, es que se deben
orientar hacia aquellas profesio-
nes que tienen una salida labo-
ral. «En lo que no estamos de
acuerdo es que eS\Udi~ y sean
discriminadas a la h.,or de asig-
narle un puesto de tra jo. Hay
que apoyarlas y dejar de lado los
roles sociales que le impiden es-
tudiar oficios considerados para
el hombre». Se calcula que en
nuestra región el nivel de forma-
ción es igual que el de los varo-
nes, pero su situación sigue en
inferioridad de condiciones, por-
que, según explica la responsa-
ble de la Mujer, en la negociación
colectiva nadie acepta distintas
condiciones para diferente sexo.

setas anuales. Si es bachiller, la
cifra supera los tres millones; si
su 'formación es profesional,
2.800.000pesetas anuales y si es
diplomado universitario su sala-
rio medio se acercó a los cuatro
millones anuales.
Estas cantidades se refieren a

sueldos medios generales, si lo
desglosamos por sexos podemos
ver que las distancias mayores
entre hombres y mujeres se reíle-
jan mucho más entre aquellos
qué están mejor formados que
entre los que no tienen ninguna
preparación.

MedidaS
10esde CC.OO. la secretaria re-

gional de la Mujer se muestra op-
tímista porque a nivel europeo se
está adoptando un código de con-
ducta de manera que las empre-
sas que se acojan a esta norma-
tiva podrán comprobar que el re-
sultado del valor del trabajo de
las mujeres es inferior al de los
hombres. «Cuando eso se com-
pruebe podremos adoptar medi-
das que posibiliten que los hom-
bres y mujeres se mezclen y no
haya díscrlmínacíén», dice.
Al hablar de la situación labo-

ralde las mujeres en nuestra re-
gión, Sánchez de la Posa señala
, que todavía es peor que el resto
de España, ya que en nuestra Co-
munidad los salarios tanto para
hombres como para las mujeres
son muy bajos. Por eso considera
importante que se establezcan
estas medidas. "
Bánchez considera importante

la 'puesta en marcha de planes de
igualdad. ya que de esta manera
las mujeres tendrán una igual-
dad formal. «Si analizamos las ci-
fras de desempleo, la tasa más
alta la ocupa la mujer», dice.
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MOTOR

Tata presenta una nueva versión del
«Telcosport», con motor turbodiesel

N
ISSHO Motor España es la filial del grupo japonés Nissho Iway Corporation. El
holding opera en 70 países y es la undécima empresa del mundo por volumen

de facturación. La filial española concentra todos sus esfuerzos en la
presentación, promoción y comercialización de los vehículos de la marca Tata.

Durante este año ha lanzado el «Gran Telcosport TDI», un modelo evolucionado, con
un incremento de potencia para desenvolverse tanto en carretera como en campo.

Los ingenieros-han aumentado la potencia del nuevo «Gran Telcosport TDb

Toledo. D.T.
La marca Tata, que .eomercía-

liza en España NísshoMotor, ha
lanzado al mercado un nuevo
vehículo de la gama,«Telcos·
port». Se trata de del nuevo
«Gran Telcosport 2.0 TDI)}, una
vehículo que, sin perder el espío
ritu familiar y funcional de su
predecesor, incorpora otras ven-
tajas, al incrementar su potencia
y mejorar su equipamíento,

Su forma exterior se, 1;13 modifi-
cado, amoldándose a las nuevas
tendencias con un diseño más re-
dondeado; se ha cambiado el
frontal y los pasos se rueda se
han cubierto con aletínes más
amplios. :.,"

En cuanto a su interior, incor-
para nuevos mandos de luces e

intermitentes, volante de nuevo
diseño y cinturones de seguridad
traseros anclados en los refuer-
zas laterales.

Su motor turbodiesel con in-
tercooler es la mayor novedad.
Su potencia de 87 CV le permite
alcanzar con facilidad 150 kiló-
metros/hora. Para afrontar con
garantías los terrenos más acci-
dentados dispone de suspensión
delantera independiente y un eje
trasero rígido con muelles heli-
coidales y amortiguadores
hidráulicos telescópicos con do-
ble efecto. Otra de las caracterís-
ticas del «Gran Telcosport TDl»
es su caja de cambios de cinco ve-
locidades y depósito de sesenta
litros.

El equipamiento del TDI

cuenta con aire acondicionado,
elevalunas eléctricos, cierre cen-
tralizado, luneta térmica trasera
con dos limpiaparabrisas, vo-
lante regulable en altura y direc-
ción servoasistida entre los más
importantes elementos.

La comercialización de estos
vehículos cuenta con la ventaja
de ofrecer a los clientes tres años
de garantía en piezas y en mano
de obra y tres años de asistencia
técnica en carretera durante las
24 horas.

La marca Tata comercializa en
España los modelos «Telcosport»
y «Telcolinei desde finales de
1994.A finales de este año, el par-
que Tata será de 9.000 vehículos
y para 1998 esta marca presen-
tará nuevos modelos.

Breves _

o Ford «Puma». Ford ha lan-
zado al mercado español su de-
portivo, el (Puma». Aunque por
su aspecto puede parecer de ma-
yor tamaño, el «Puma» se ha de-
sarrollado a partir de la plata-
forma del «Eiesta», reforzada
hasta un 30 por ciento para so-
portar las nuevas s.:ondibones de
trabajo a que se verá sometida,
especialmente los esfuerzos toro
slonales. También se han modtñ-
cado las suspensiones para adap-
tarlas y proporcionar buenas re-
acciones en la conducción
deportiva. Cuenta con un motor
Zetec de 1,7 litros, que desarrolla
125 caballos de potencia a 6.300
revoluciones por minuto. Este
deportivo de Ford se podrá ad-
quirir desde 2.525.000 pesetas,
que incluye de serie los frenos
ABS y control de tracción, direc-
ción asistida, llantas de aleación,
«aírbag» para el conductor, cíe-
rre centralizado, elevalunas eléc-
tricos y ajuste eléctrico de la al-
tura del asiento del conductor.

o Nissan Motor. La empresa
Níssan Motor logró incrementar
un 230,9 por ciento sus beneñ-
cios netos durante el primer se-
mestre del año, hasta alcanzar
los 315 millones de dólares, unos
45.360 millones de pesetas. Esta
mejora de los resultados se debe,
según la empresa, a las reformas
corporativas para recortar cos-
tes de producción en Japón, al
aumento de las exportaciones,
así como al hecho de que en el
ejercicio anterior se incluía una
partida de pagos de indemniza-
ción por jubilaciones antícípa-
das.

o Volkswagen. La empresa
Volkswagen ha elegido el Salón
del Automóvil de Tokio para pre-
sentar el nuevo W12, un proto-
tipo biplaza que equipa el primer
motor de 12 cilindros de la marca
alemana. Este nuevo prototipo
(coche estudio) ha sido diseñado
en colaboración con Italdesign.
El prototipo es un monocaseo
con puertas giratorias hacia
arriba, con 4,40 metros de largo,
1,92 metros de ancho y 1,04 me-
tros de altura.
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•o Ampliación del plazo sobre
mejora y _modernización de
regadfos. La Consejería de
Agricultura y Medio Ambiente
ha publicado una Orden por la
que se amplía el plazo máximo de
solicitudes de ayuda presentadas
durante el ejercicio de 1997 al
amparo de la Orden de 18 de
diciembre de 1996, sobre mejora
y modernización de los regadíos.
El plazo máximo para dictar

las resoluciones procedentes,
en relación a las solicitudes de
ayuda presentadas durante el
ejercicio de 1997queda amplia-
do hasta el30 de junio de 1998,a
partir del cual deberán enten-
derse desestimadas todas aque-
llas solicitudes sobre las que no
hubiera recaído resolución
expresa.
Contra la presente Orden,

que agota la vía administrati-
va, cabe interponer recurso
con tenci os o-a dmi nis tra tivo
ante el Tribunal Superior de
Justicia de Castilla-La Mancha,
en el plazo de dos meses, conta-
dos a partir de su publlcasión
en el Diario Oficial de Castilla-
La Mancha (31 de octubre),
Esta ampliación sobre mejo-

ra y modernización de regadíos
se debe, según la Consejería, al
terminarse de resolver recien-
temente los expedientes corres-
pondientes al ejercicio de 1996,
cuyo plazo de resolución fue
ampliado hasta el 30 de sep-
tiembre y no dar tiempo para la
resolución de las solicitudes
presentadas para el presente
ejercicio.

o Reforma del control comu-
nitario de las ayudas públicas.
La Comisión Europea ha aproba-
do una propuesta de decisión
sobre el régimen de control de
las aFudas públicas horizontales
destinadas a las pymes, a la
investigación, a la protección del
medio ambiente, a la formación,
al fomento del empleo y a la
exportación.
La reforma se realizará en

tres áreas:
-Simplificación del control

de un conjunto de ayudas
determinadas, para las que no
será necesaria la notificación
de la Comisión.
-Definición de un marco

«multisectoríal» que permita a
la Comisión analizar indivi-
dualmente los casos de ayudas
públicas más importantes, para
los que seguirá existiendo la
obligación de notificación.
-Establecimiento de nuevas

líneas directrices para las ayu-
das regionales, que reduzcan
las disparidades regionales y
que admitan la concesión de
ciertas ayudas públicas en
aquellas regiones económica-
mente más desfavorecidas.
O Calendario lahoral199S. Las
fiestas laborales y de carácter
retribuido y no recuperable en el
año 1998,en el ámbito territorial
de la Comunidad Autónoma de
Castilla-La Mancha son: 1 y 6 de
enero; 19 de marzo; 9 y 10 de
ahril; 1 de mayo; 15de agosto; IZ
de octubre; 2 de noviembre; 7, 8 Y
25 de diciembre, según una
Orden del 19de septiembre.

o Concurso para tres servicios
técnicos agronómicos. La
Secretaría General Técnica de
la Consejería de Agricultura ha
anunciado la licitación por el
sistema de concurso público,
procedimiento abierto, para la
prestación de tres servicios téc-
nicos agronómicos para la com-
probación de la potencia de 'los
tractores en uso.
El lugar de la ejecucción son

las Estaciones de Mecánica
Agrícola de Alhacete, Ciudad
Real y Cuenca. El plazo es del 1
de enero al 30.de diciembre de
1998.
La tramitación es anticipada

y urgente. El presupuesto es de
10.725.000 pesetas para los tres
servicios (3.575.000 el importe
unitario). Para la obtención de
documentación e información,
los interesados pueden dirigir-
se al Servicio de Contratación y
Patrimonio de la Consejería de
Agricultura y Medio Ambiente.
La fecha límite de presentación
de ofertas finaliza el día 20 de
noviembre.
Las mismas condiciones se

han impuesto para la presta-
ción de otros tres servicios téc-
nicos agrícolas para la compro-
bación de potencia de los trac-
tores en uso en las Estaciones
de 'Mecánica Agrícola de
Alhacete, Ciudad Real y
Cuenca para el próximo año.
En este caso, el presupuesto
base de licitación es de
8.550.000 pesetas para los tres
servicios (2.850.000 pesetas,
para cada uno de ellos).

o Ampliación del plazo del
certamen de Cerámica. El
Ayuntamiento de Talavera de la
Reina (Toledo) ha decidido• •ampliar hasta el 20de noviembre
el pl~~o para presentar obras al
certamen nacional de cerámica
«Ciudad de Talavera», debido al
escaso número de trabajos pre-
sentados hasta el pasado día 24
de octubre, fecha en que con-
cíuyé.el plazo inicial.
A esta edición del «Ciudad de

Talavera» se presentaron 19 pie-
zas para la modalidad de cerámi-
ca actual y tres para la cerámica
tradicional.
Las bases del concurso estable-
cen dos premios de 600.000 y
300.000pesetas para cada modali-
dad, clásica y actual, y una placa
para quien obtenga estos galar-
dones ..
El fallo de este certamen, pre-

visto inicialmente para el pasado
29 dé, octubre, se ha pospuesto
hasta.el día 25 de noviembre.
O Denominaciones de origen.
La Consejería de Agricultura y
Medio Ambiente ha autorizado
nuevas plantaciones en las
.Denominaciones de Origen
«Almansa», «Méntrtda- y
«Jumilla», Para la primera deno-
mínacíón se autoriza la variedad
monastrell; para «Méntrida»,
cencíbel y garnacha y para
«Jumilla», monastrel y cencibeL
La superficie mínima de la par-
cela agrícola a plantar será de
una hectárea.
El plazo de presentación de

solicitudes finalizará el 30 de
noviembre.

•

...----CURSOS, FERIASY PUBLlCACIONES------_';_-----,
Guía de Residucs Sólidos Urbanos
La Fundación Plásticos y Medio Ambiente

presentó ayer en Toledo la «Guía de Gestión
Integrada de Residuos Sólidos Urbanos», un
manual que pretende servir de herramienta

• de apoyo para lasadmínístractones locales
implicadas por la' nueva normativa que
entrará en vigor próximamente sobre env-
ses y residuos de envases. Esta guía se dis-
tribuirá a los municipios españoles de más
de 5.000 habitantes. Entre otras cuestiones,
el manual explica eómo elaborar un Plan de
Gestión Integrada de Residuos Sólidos
Urbanos que permita además cumplir las
exigencias legislativas.

Master de Dirección de Empresas vas, que se desarrollarán a lo largo del últí-
mo trimestre de este año y finalizarán todas
ellas en marzo de 1995. En este Plan se
impartirán 1.311horas formativas y pasarán
por las aulas de FEDA 1.100alumnos.

El número de alumnos del Master de
Dirección de Administración de Empresas
que está impartiendo la Cámara de
Comercio en Toledo que han logrado ocupar
un puesto de trabajo alcanza ya el 25 por
ciento de los mismos. El citado master se
celebra con la colaboración del Fondo Social
Europeo y la Consejería de Industria. Estos
alumnos titulados superiores de Ciencias
Económicas y Empresariales, a punto de
finalizar el periodo lectivo, van a afrontar
dos meses de prácticas en empresas de la
provincia de Toledo. Estas prácticas son de
carácter gratuito y el horario de las mismas
se adapta a las necesidades de las empresas
interesadas. En este sentido, las empresas
pueden presentar su solicitud lo antes posi-
ble en el Centro de Formación de la
instituci óu cameraL

Actividades para empresarias
El. Gabinete de Asistencia Técnica a

Empresarias' NOW de la Cámara de
Comercio e Industria de Toledo ha organiza-
do dos actividades formativas denominadas: .
Aspectos prácticos de la tributación y con-
tratación empresarial y fiscalidad en las
pymes, cuyos objetivos es capacitar, de
forma gratuita, a las empresarias de la pro-
vincia de Toledo, incidiendo en la política de
alentar la presencia activa de la mujer en el
mundo empresarial. Estas actuaciones
cuentan con la colaboración, además de las
Cámaras de Comercio, del Instituto de la
Mujer y el Fondo Social Europeo. Las cita-
das actividades se van a desarroUar en los
centros sociales de la Puebla de Montalbán e
Illescas, respectivamente, celebrándose del
10a125 de noviembre y del 1 al 10de dicíem-
breo Podrán beneficiarse de este oportuni-
dad un total de 30 empresarias.

Jornadas estatales de economía
Durante los días. 14 y 15 de noviembre se

celebrarán en Madrid las «I Jornadas
Estatales de Economía e Inserción Laboral».
Los contenidos de estas jornadas se centran
fundamentalmenté- en la inserción a través
del empleo protegido, como fórmula de acce-
so al mercado de trabajo. Estas conferencias
se celebrarán en la Escuela Sindical de
CC.OO. y a las mismas podrán participar los
delegados sindicales de la región.

Plan de Formación en AIbacete
La Confederación de Empresarios de

Albacete (FEDA) ha puesto en marcha el
Plan de Formación Continua para 1997,Que
contempla un total de 41 acciones formati-
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Dicen que el FUTURO
de lasPENSIONES

NO ESTA CLARO•••

¡PUES NOSOTROS
LO TENEMOS

CLARI5IMO!
LAN DE PENSIONES e I)!J

, ' a.
1

/
¿Qué va a ocurrir con las pensiones el dia de mañana?
¿Subirán o se reducirán como pronostican algunos? Usted,
tranquilo. Invierta unos segundos en estudiar nuestro Plan
de-Pensiones y verá clarísimo su futuro.

Desgrave año tras año
El Plan de Pensiones CCM le ofrece las máximas ventajas
fiscales al hacer la declaración de la renta, pudiendo deducir
hasta un 15% de los rendimientos netos, o hasta 1.000.000
de ptas. anuales (siempre la menor de las dos cantidades).
Así, año tras año ... Además, todo indica que próximamente
estás ventajas fiscales pueden ir a más.

Flexibilidad desde el primer dia
, Total flexibilidad respecto a las cantidades a ingresar
periódicamente. el incremento o reducción de las mismas.
su suspensión temporal y el cambio de beneficiario o
heredero.

Rentabilidad más que segura
Desde su creación, nuestro Plan de Pensiones viene
ofreciendo una alta rentabjltdadv'.
( ..) Rentabilidadenlos últimos 11 meses (Agosto'96-Agoslo'97) 9,78%

Caja Castitla La Mancha le ofrece también la Cuenta
Jubilación CCM, otra interesante tomiute pam planificar
su futuro que le asegura inmediata disponibilidad de su
dlneto-v' une rentabilidad mínima garantizada(4). Infórmese
en cualquiera de nuestras oficinas hoy mejor que msñsne.
Yasabe. El futuro llega igual que se va el dinero: ¡volando!
( ..) 4% TAf. T",it" oct: 9/. /'''''' "porbdolle. de~de 5,(J()Optas.illle;.

,+.:__CCM~
EntidadGestora Castima

l<~~w,¡;",,!&t 1" ,\I"",'¡"" ,u.
~",k"gUM,N,·u"'lIUrol

Entidad Depositaria
CAJA CASTILLA LA MANCHA
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