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CASTILLA-LA MANCHA
“ES LA PRIMERA

COMUNIDAD EN El |

l:llMPlIMIENTII DEL

PLAN DE VIVIENDA

{pagina 7)

- El __pequeno
‘comercio se.

dificiles, a causa del
retraimiento del consumo por la.
crisis economica, el comercio
mmﬂrlsta se enfrenta a nuevos

los nuevos estilos de ventas, La

comergciales obliga a los
pequenos establecimientosa -
unirse:en la blisqueda de
formuias novedosas que
estimulen el consumo. Una
mayor formacion, un trato
personalizado y 1a garantia y
calidad:de los productos son las
lineas a seguir. {Informacion y
Editutia} en paginas interjores)

Después de pasar por unos anos

retos para conseguir adecuarse a

" llegada de las grandes superficies
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Sorteo de un vehiconto

todo terrena Opel Frontera

2.000 Sport 2.0 i*

~ Esta temporada PAC'97,
*i - CCM se pone de maoda.
Sﬂluzlte sus Ayudas a través de’
cualqmem de nuestras oficinas,
P y prepédrese a disfrutar

Tramitacidn i

rdpida y geatvitade d‘e las ventajas verdes:

sus Ayudas PAC'97.
% CCM SE PONE DE MODA
: Inﬁ‘irmeu el c=l.: 2 1% 3% 36

i "" " Entidad colaboradora de la Conseferta
dl Agrieuburs y Medio Amblente de 11 Junta de
Comunidides de Castilta La Manche

*Jarien I;‘II! rmofario el 1% e abesl de= 1997,

Asesoramiento
¥ atencidn
personalizada.

Ventajas especiales:

Incluye Sepura de
Responsabiltdad Civil
para ganadecos.
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Tribuna econdémica

PEQUENO COMERCIO, JUNTOS PODEMOS

DESDE hace varios anos, coh la llegada a nuestro
pais de las grandes cadenas comerciales, ios habi-
tos de compra de los consumidores ha variado sustan-
cialmente, de ahi la necesidad que tiene el pegueiio
comercio de adecuarse a los nuevos estilos de ventas.
Para eilo es necesario que ofertemos al consumider
un comercio especializado, profesional, moderno,
agradable, competitivo. ;Como lograrlo?, apostando
por el asociacionismo, 1o que para un solo estableci-
miento resulta difi- g e
cil o imposible, para 7, -
un grupo o asocia- UL
cidon es mucho mas «:,
viable, Rl
Asi lo hemos en-
tendido desde la
Asociacion de Co-
mercio de Vilia-
canas; st aunamos
esfuerzos y todos
arrimamos el hom-
bro (no basta con pa-
gar las cuotas de -
asociados), podemos
ser capaces de llevar
a cabo proyectos e
ideas que antes nos
parecian inalcanza-
bles. La reciente
campana del «vale-
benw, puesta en marcha por nuestra asnmacmn con
1a que hemos pretendido premiar la fidelidad de nues-
tros clientes, al mismo tiempo que les ayudamos en el
ahorro familiar, ha sido pionera en todo ¢l territorio
nacional (fuera de Cataluna), y en estos dias se habla
de distintos colectivos y asociaciones de nitestra co-
munidad que estan estudiando la posibilidad de lle-
var a cabo iniciativas similares en sus ciudades.

Permanentemente se ha hablado de que el comer-
cio de barrio se encontraba en franca desventaja con
las grandes superficies comerciales, no siempre tiene
que ser asi. Ventajas que ofrece el pequeiio comercio:
Trato personalizado. En las pequefias ciudades los co-
merciantes conocemos muy bien a nuestros vecinos,
por lo que en todo momento sabemos lo que quieren y
lo que necesitan. Los consideramos mas amigos que
clientes. Profesionalidad. Somos profesionales, lleva-
mos toda la vida dedicada a nuestros clientes, por lo
tanto sabemos como atenderles, Asesoramiento. Les
explicamos como funciona el producto que acaban de
adquirir y si es necesario se lo instalamas en su domi-
cilio y 1o dejamos funcionando, alge que no es habi-
tual al realizar una compra en un gran centro comer-
cial. Garantia y calidad. Nuestras ventas siempre
estan garantizadas, y con extraordinaria calidad,
puesto que en numerosos casos los productos han sa-
lido de las propias manos de los comerciantes (car-
nes, huevos, verduras, quesos, etc.).

Para que el pequerio comercio se transforme en un
comercio fuerte, es necesario que todos realicemos
un gran esfuerzo. Los comerciantes aportando ideas
nuevas, ofertas en los precios, reformas en los esta-
blecimientos; de modo que nos pongamos acorde con

los nuevos estilos de compra. Los organismos paibli- |

cos, destinando las ayudas econdmicas, cobertura le-

- gal y el asesoramiento necesario para que todo eso se |

pueda Hevar a la practica. Y los ayuntamientos do-

tando a sus ciudades de infraestructuras necesariaso |

bien adecuando las existentes (mercados municipa-

les, mataderos, etc.) y controlando y fiscalizando la

competencia desleal llevada a cabo por algunos de los
vendedores ambulantes en calles y mercadillos.

Marcelino CASAS TEBAR

Secretario de Ia Asociacion de Comercio de

Villacarias (Toledo)
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Opinion—

~HACIA UN CI]MERGW MIlIlEIiNll

EL comercio mmnrmta. repre-
senta un porcentaje nada de-
gestimable de la actividad econd-
mica en nuestra regidén, en la
que da empleo a aproximada-
mente 70.000 personas y genera

un 12 por ciento del Producto In-

ferior Bruto. Ahora se produce

un ano desde la entrada en vigor -
~ de la nueva normativa que regla- -
menta el sector —Iia Ley de Orde-
nacion del Mercado Minorista—:, -

que tiene como principales as-
pectos la regulacidn de horarios,
cundiciunes_ y épocas de rebajas
y las sanciones en caso de in-
cumplimiento de las nuevas re-
glas,

Se trata basicamente de ade-

. cuar este tipo de comercio a las

nuevas pautas de consumo y com-

. petencia. Pero al margen de cues-

tiones de reglamentaci6n, el gran
problema al que los pequeiios ¢o-
mercios se vienen enfrentando en

los ultimos afios es el de poder
- subsistir ante los h4bitos de con-
sumo que han impuesto en la ma-

yoria de los consumidores las
grandes superficies. El nuevo pa-
norama que desde entonces se
planteé ha hecho desaparecer
muchos de estos comercios y los

‘que quedan luchan por salir ade-

lante en un mundo nada f4cil, por
otro lado, desde el punto de vista

fiscal,
Se ha pasado por tanto, en mu-

"chos cagos, a una lucha por Ia su-

pervivencia en la que las mas de
las veces el pez grande ha debo-
rado a los pequeiios que compo-

nen una egpecie de minifundismo

Nombres propms .

empreaanal Sin. embargo, 1o que
conviene destacar, sin olvidar lo
anterior, es la iniciativa de aque-
llos otros que han logrado salir
adelante buscando las vias ade-
cuadas para ofrecer a los consu-
midores nuevos estilog de venta y

presentar al pequeiio comercio

como poseedores de unos atracti-
vos y caracteristicas propias que
las grandes cadenas comerciales
no pueden ofrecer.

En primer:lugar, por aquelio de
que la unién: hace la fuerza, el fu-
turo del pequefio comercio pasa
en gran medida por el asociacio-
nismo y la: agrupamén terreno
todavia poco explotado pero en el
que ya se han producido alguncs
ejemplos en: Ia. region, ¥ con bue-
nos reaultadﬂs

Pero a estd suma de esfuerzos.
ge debe respﬂnder al mismo
tiempo con una adecuada forma-
cién profesional de sus responsa-

“bles y con 1a realizacién de activi-
- dades de pr_f_:;}mncién ¥ animacién

comercial, asf como a través de la
modernizacion de las instalacio-
nes. Con esta base, el comercio
debe aprovechar las bazas de la
especializacion, la calidad de sua
productos y ‘en especial lo que ha
sido y es siempre patrimonio de
estas pequerias empresas: el trato
personalizado y directo con el
cliente y consumidor. El comercio
ha constituido siempre un tejido
econdmico y:social de gran tradi-
¢ién, pero hé llegado el momento
de adecuarse a log nuevos tiem-
pos para no perder el lugar que
por derecho le corresponde,

José Fenollar

- José Fenotlar Avila,
presidente de la coope-
rativa Cristo de la Vega
de Socuéllamos (Ciudad

Real), v portavoz secto-

rial vitivinicola de la
Union de Cooperativas
Agrarias de Castilla-La

- Mancha (Ucaman), ha

sido elegido por unani-
midad nuevo presidente

- del Consejo Sectorial de

Vinos de la Confedera-
cion de Cooperativas
Agrarias de Esparia
(CCAE). Fenollar susti-
tuye en el cargo al tam-
bien castellano-man-
chego Gregorio Martin
Zarco, presidente de la
cooperativa Santa Cata-
lina de La Solana (Ciu-
dad Real), vy maximo
responsable de la coope-
rativa de segundo grado
Baco y de 1a Union de
Cooperativas Agrarias
de la region.

José Luis Sanchez

El presidente de 1a Or-
ganizacion de Profesio-
nales y Atutonomos
(OPA), José Luis Sin-
chez Lorenzo, ha decla-
rado que «no se nos
debe tratar como enemi-

gos de las organizacio-

nes empresariaies, por-
que también somos.em-
pbresarios de negocios
familiares y, al mismo
tiempo, trabajadores».
José Luis Sanchez Lo-
renzo presidié el pasado
fin de semana en Ciudad
Real la Comision Ejecu-
tiva Nacional de la OPA
y resalto que en esta
rettnion «intentamos de-
finir nuestra situacién
en la sociedad, porque
hasta ahora somos un

- ¢olectivo hibrido. y nos

faita adecuar mejor
nitestra organizacion a

1as necesidades euro-

peas»,

=;"J aan Carlos Bermejo

" El técenico de la Union

d‘é' Cooperativas Agra-

rias de Castilla-La Man-

cha, Juan Carlos Ber-

.mejo, ha asegurado que
cerca de un 50 por

ciento de la cosecha de

‘aceituna en la regwn se

‘ha recogido ya, si bien
las continuas iluvias
han provocado que la re-
coleccion esté resul-
tando lenta y costosa.
Segin Bermejo, estos
problemas ocasionados
por }a luvia en la reco-
gida de la aceituna se
extienden a las coopera-
tivas y almazaras, que .
estan funcionando de
forma intermitente y
gue se encuentran con
la dificultad afiadida de
la gran cantidad de hu-
medad que presenta el -

fruto que, por otro lado

es de gran calidad,
segin las estimaciones.
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El comercio busca f6rmulas para salir de la erisis

. promuevan actuaciones que mcentwen el consumo y
ofrezcan ventajas tanto para el.consumidor como para el
empresario. Pero tampoco se pueden olvidar los
problemas actuales en los que esia inmerso el sector, -
como [a excesiva presion fiscal, la adaptacién a la nueva
.ey de Ordenacién del Comercm Minorista o la
instalacién de grandes establecimientos, una cuestion.
poiémica y que enfrenta a politig:os y comerciantes.

A ultima campafia de Navidad que, segun:los
comerciantes, ha puesto de manifiesto el
retraimiento del consumo en la region a
causa de la crisis econémica, ya que este periodo
tradicional de grandes ventas no ha respondido en esta
' ocasion a las expectativas. El futuro del pequeiio
comercio pasa, segun los propios interesados, por el
‘asociacionismo, para gue, de forma conjunta; se.

Toledo. Pilar Herndndez
Los dltimos afios han sido es-

peciaimente duros para el comer-

cio {radicional en Castilla-La
Mancha, ya que a Ja crisis econo-
mica que ha provocado un receso
en el consumo se une la prolifera.
cton de los hipermercados, la
falta de planificacion vy legisla-

cion del sector y el rapido avance”

de la sociedad, con nuevas de-
mandas por parte del consumi-
dor que el comercio minorista no
estaba preparado para abordar,

Sin embargo, no se puede olvi-
dar la importacia de esta activi-

dad para la economia de la re-

gidn, ya que genera unos setenta
mil puestos de trabajo, que repre-
senta el 11 por ciento de la pobia-
cion activa; un 12 por ciento de
aportacion al PIB de 1a comuni-
dad auténoma, gue constituye,
segun datos elaboragdos por un
reciente informe del Banco Bil-

bao Vizcaya, el 4,3 por ciento de

las licencias a nive] nacional.

Merecado en crecimiento

En el segundo Congreso de
Empresarios de Castilia-La Man-
cha celebrado el pasado aiio, el
presidente de la Federacion de
Comercio de Albacete, Manuel :
Lopez Lopez, Indicaba que desde
el lado de la demanda, 1a activi-
dad comercial castellanc-man-
chega se enfrenta a un mercado

potencial en crecimiento, «alta-
- mente desvertebrado, escasa-

. mente concentrado en grandes
nucleos de poblacion, con posibi-
lidades l6gicas para el desarrollo

de submercados especificos y -

centrado en un nuevo consumi-
dor con capacidad de gasto ma.
yor.en continuo crecimiento, y
con cambios en el tipo de con-
sumo». Para Ldpez, ante esta
perspectiva, se haceh necesarios
programas que orienten el pro-
ceso de transformacion del sis-
tema de distribucion comercial
hacia mejorar la competitividad
y eficiencia del sector, para que
se evite la destruccion de empleo
y se mejore la profesionalidad.
Ademas, el comerciante tiene
que adaptarse ahora a ja nueva
Ley de Ordenacion dei Comercio,
gue entré en vigor el pasado ano
para regular un sector que sufria
un gran desorden en los tiltimos
arios. Segun explicod Milagros
Aguirre, de la Asesoria Juridica
de la Federacion Eimnpresarial To-

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economia de Castilla-La Mancha. #17, 23/1/1997.

Gscar Huertas

Una de las soluciones propuestas para salir de _lﬁ crisis es el asnciaciun’ii{mn entre los comerciantes

ledana, esta ley desarrolla asun-

tos importantes como formas de
ventas y promociones, infraccio-

nes y sanciones, que antes no es-

taban regulados, causando un
perjuicio tanto al comerciante
como al consumidor.

Para Jesus Sdnchez, gque ocu-
paba hasta hace breves fechas la
presidencia de la Asociacion Pro-
vincial de Comerciantes de To-
ledo (proximamente se celebrara
uwha asamblea para elegir a los
nuevos cargos-directivos) la rece-
sion del consumo es el principal

probiema con el que se enfrenta

el sector, «ya que la economia no
termina de despegar y eso reper-
cute en la falta de consumo y en

un menor niimero de ventas». A

ello hay que unir ia presion fiscal
v la impiantacion de los hiper-
mercados que, para Jesus San-
chez, en Toledo se ha convertido
mas en una cuestion politica que
comercial. «No sahemos como
podria afectar la puestia en mar-

cha de un hiper eii-Tnledu, por-
que lo anico que conocemos es lo
gue dicen los poiiticos, para unos

-e8 bueno y para otros malo, pero

nadie se ha molestado en hacer

-un estudio serio de las repercu-

siones que tendra para los co-
merciantes ¥ para el ama de

casa, porque no hay que olvidar -
que no solo en las grandes super-
ficies se hacen las me.-]ures com-

pras»,

" El caso de Albacete

Respectio a las repercusiones

| que tiene la implantacion de
-grandes superficies en las ciuda-

des, el ejemplo mas claro es el de
Albacete, Ia primera de las ciuda-
des capital de provincia de Casti-

lla-La Mancha en tener un hiper-

mercado, en concreto el pertene-
ciente a la cadena Pryca. Desde
el pasado otono, ia ciudad man-
chega cuenta ademas con una se-

gunda gran superficie, la del

grape Eroski. Y, segtin el presi-

dente de la Federacion de Comer-
cio, integrada en la Confedera-
ciéh Provincial de Empresarios
(FEDA), Manuel Lopez, «justo en
el medio es donde estamos noso-

“tros». Yo siempre he dicho lo

mismo, el dia en que estos dos hi-
permercados empiecen }a guerra
por:el mercado de la cindad y su

-Esféfa de influencia, més de una

de 1as bombas que suelten nos

- van a caer encima a los comer-

man_tes pequenos», por io que re-
comienda a sus compafieros de
otras ciudades, «como Toledo»,

- quié si se va a poner un hiper en

su cludad «se opongan a ellos con
tndas sus fuerzas, y si les ponen

- une, que luchen para que no
‘ ha}*a un segundon.

‘No obstante, a su juicie, la si-
tudcién «no demasmdn boyante»
del sector en la provincia de Al-
bacete no so6lo es responsabllldad
de}.gran comercio, sino que tam-
biéh esta el retraimiento del con-

'sumu interno, el cual ha hecho
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El presidente de
la Federacion
de Comercio de
Albacete,
Manuel LLopez,
recomienda a
sus companeros
de otras
ciudades «como
Toledo», que si
se va a poner
un hiper en su

ciudad «se

opongan. a ellos

con todas sus

fuerzas, vy si les

ponen uno, que

luchen para que
no haya un
segundo»

que la campaiia de Navidad haya
.sido inferior a lo esperado. De he-
cho, los inicos productos cuyo
mercado permanece inalterado
son los productos de primera ne-
cesidad, como la alimentacion.
«Las ultimas estadisticas del
INE senalan que Albacete esta
en los mismos niveles de con-
sumo que tenia en el afno 1991»,
afirma Ldpez, «que, curiosa-
mente, s el mismo aho en que se
implantaron los hipermercados
en Albacete capital, algo que no
s0lo ha afectado de lleno a la ¢a-
pital provincial, sino gue ademas
le ha tocado muy fuerte a toda su

Oscar Huertas

El sectﬂr se dehe adaptar a la nueva Ley de Drdenaniﬁn del Cumerciu Mlnnrlsta

-y

area de influencia directa, que
seria aproximadamente un radio
de 30 minutos del centro de la
ciudad»s. Informa Emilio
Fernandez.

Guadalajara.

Para el presidente de 1a Asocia-

cion de Empresarios de Comer-

cio y vicepresidente de 1a Ca-

mara de Comercio, Octavio Ola-
lta, «el comercio de Guadalajara

cuenta con una salud critican.
Las circunstancias parece qite no
son excesivamente favorables

para los comerciantes guadalaja- -

renos, segiin Olalla, para quien

el sector también esta sufriendo
Ia cuesta de enero con una venta
gue se mantiene por las rebajas.
A ello hay gue anadir el mal

- tiempo reinante gque impide el

que guadalajareiios que suelen
acudir de otros puntos de la pro-

- vincia decidan retrasar sus com-

pras.

Olalla ha detallado que la cri-
sis del comercio viene motivada,
entre otros factores, por los indi-
ces de paro que se registran, que,
aunque en la provincia no sen ex-
cesivamente altos, en su opinion,

evita el que se tenga una mayor

capacidad adquisitiva.

El presidente de 1a Asociacion
de Empresarios de Comercio ase-
gura que el niimero de comercios
ha crecido de forma mas rapida
gite el ntimero de habitantes, y
muches de ellos se han creado
sin tomar como punto de referen-
cia un estudio de viabilidad que
pone en peligro la pervivencia de
establecimientos que tienen que
pagar altas rentas de alguiler. El
comercio de Guadalajara se ve
ademas amenazado por la proli-
feracion de las grandes superfi-
cies y-1a competencia de otros
centros de Alcala de Henares o
Madrid, informa Rocfo Ruiz.

Toledo. P, Hernﬁndez
L.a biisqueda de nuevas formu-

tante entre las asociaciones de
{comerciantes de la region, mas
aun en unos momentos no dema-
siado bﬁyantes para el sector,
anie la recesion economica y la
caida del consumo.

Asi, desde la Federacion Em-
presarial Toledana se estd ulti-
mando la campana de los vales
gasolina, que podria ponerse en
marcha el proximo mes de fe.
brero. De esta forma, los comer-
cio que se adhieran al convenio
regalaran a sus clientes vaies
que podran canjear por gasolina
en cualquier estacion de servicio
de la provincia, tras la compra de
los productos que realicen en dis-
tintos establecimientos comer-
ciales.

Segin explicd a este diario Ja-
vier Raso Sanchez, director del

las para incentivar el consumo y
fidelizar al cliente es una cons- .

Nuevas iniciativas para
incentivar el consumo

departamento econémico de Fe-
deto, con esta iniciativa se pre-
tende incentivar el consumo y
que el cliente tenga una ventaja
anadida al realizar sus compras.

Esta proyecto, que ya se ha im-
plantado en Cataluna, se pondra
en marcha en las distintas pro-
vincias de la region y se puede
llevar a cabo tras el convenio fir-
mado a nivel nacional por la Con-
federacion Nacional de Comer-
clo, la Asociacion Nacional de
Estaciones de Servicio y el Banco
Central Hispano.

Aunqgue los comerciantes no
tienen ninguna obligacion de ad-
herirse a este convenio, se es-
tima que en la provincia de To-

ledo seran entre 500 y 600 esta-
biecimientos los que regalaran
vales gasolina.

En el ambito local, la Asocia-
cioh de Comercio de Villacanas
ha sido pionera de esta campaita
del «valeben», que se prolongoé
durante dos meses con gran
éxito, por lo que sus responsa-

- bles tienen previsto seguir con
ella. Segun las estimaciones, se

han repartido tres millones de
pesetas en gasolina.

Sistema de Compra

Pero no sélo desde las asocia-
ciones de comercio se idean for-
mulas para relanzar el comercio.
También las entidades bancarias

- promueven campaiias para in-

centivar el consumo. Un ejemplo
claro e5.el de la Caja Rural de To-
ledo quie hace unos meses sacé al
mercado el Sistema de Compra
Personalizado (SCP), una tarjeta
de pago que permite a su titular
adquirir bienes y servicios me-
diante el pago a la entidad emi-
sora LCH]E Rural), quien se en-
carga de reembolsar la suma ade-
ctiada® 'ai vendedor, Los titulares
de esta tarjeta distinguen los co-
mercifis adheridos a este sistema
a traves de un adhesivo expuesto
en el establecimiento.
Este:sistema tiene ventajas co-

merciales tanto para los clientes

(recnge atributos de otras tarje-
tas; am dpha posibilidades de pago
aplaza 0 v simplifica tramites fi-

‘nancieros) como para los estable-

cimientos (sistema electronico
de ventas; seguridad en los co-
bros: stmpllflcacmn de ventas y
mstema de total seguridad).

mia de Castilla-La Mancha. #17, 23/}./1997.
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Consumo aprovecha las inspecciones durante
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las rebajas para hacer un estudio de mercado

A mayor patte de las anomalias detectadas por
Consumo desde que comenzd el periodo de
| rebajas el pasado 1 de enero, son de caracter
leve, segtn ha informado el servicio de Inspeccion de
Consumo que desde esa fecha ha realizado 184
inspecciones en la region. No mostrar con claridad el
precio anterior de los articulos junto al reducido © no
anunciar en el establecimiento las fechas de rebajas
elegidas son las faltas més frecuentes en las que
incurren los comerciantes, que deben adaptarse a una
" nueva Ley de Ordenacion del Comercio Minorista

Toledo. Pilar Herndndez

Desde el pasado 1 de enero, los
servicios de Inspeccion de
Consumo han realizado un total
de ‘184 inspecciones durante la

venta de rebajas y han detectado
irregularidades en un 16,8 por -

ciento de los casos, siendo éste
un porcentaje similar al descu-
bierto el aiio pasado en las reba-
jas de verano.

“Segiin el jefe del Servicio de
Inspeccion, Alejandro Salcedo,
‘las anomalias detectadas en este

periodo de rebajas, comprendido

entre el 1 de enero y el 31 de
marzo, han sido por lo general de
caracter leve, tales como no mos-
trar con claridad el precio ante-
rior de los articulos junto al redu-

cido o 1o anunciar en un sitio

visible del establecimiento las
fechas elegidas para las rebajas.
La gran mayoria de los estable-
cimientos visitados se atienen al
periodo fijado para estas rebajas
llamadas de Navidad, durante un

minimo de una semana ¥ uh

méiximo de dos meses. Ademas,
se ha observado que las fechas de
inicio y de finalizacion de las
rebajas se concentran ente el 7 de
enero y la primera semana de
marzo.

Los sectores en los gue se

manifiesta mayor incidencia de

‘las rebajas son el textil y el calza-
- do, aunque también se pueden

encontrar precios reducidos en
otros sectores como muebles o
regalos, pero siempre en menot
medida que los dos anteriores.

" Es de destacar gue las cunantias
de rebaja real en los precios osci-
lan por lo general, entre un mini-
mo de un 10 por ciento hasta un

‘maximo del 50 por ciento, siendo

la media de un 25 por ciento.

El porcentaje medio de articu-
Jos rebajados dentro de un
mismo establecimiento esta
entre el 85 por cierito y el 90 por
ciento, un volumen muy supevior

al - exigido por la Ley de

Ordenacién del Comercio de
Minoristas y que est4 fijado en al
menos la mitad de los articitlos

puestos a la venta cuando se
anuncian las rebajas como medi-
da general.

Desde la Direccién General de
Consumo se estdn aprovechandoe
estas inspecciones para realizar
un estudio de mercado sobre el
niimero de productos que se sue-
jen rebajar, las estimaciones de
ventas en estos periodos, con el
fin de obtener datos gque permi-
tan wun conocimiento mas
exhaustivo del sector. -

Para el director general, Carlos

Macia, algunos comerciantes
atin no conocen algunas de las
obligaciones gque impone la
nueva Ley de Ordenacién del
Cpmerciu.Minurista. de ahi que
se-hayan detectado algunas irre-
giilaridades, similares a las de la
campafia del verano, aunqgue
todas ellas de caracter leve.

*'Por provincias, Albacete es la
capital donde se ha detectado un

‘mayor porcentaje de rebajas, por

encima del 25 por ciento, mien-
tras que en Gnadalajara, Ciudad
Real y Toledo, los productos
estan rebajados un 10 por ciento.
Cuencaes la capital de provincia
de'la region donde nose ha detec-
tado ninguna actuacion irregu-
lar, habiéndose contabilizado 24
actas.

* Para evitar las irregularidades,
la. Federacion de Comercio de
Albacete ha hecho publicos una
serie de consejos a Yos comercian-
tes ante las inspecciones de
Consumo durante las rebajas.

=

Toledo, tinica provincia
de la region que ain no

tiene hipermercado

Toledo. Valle Sdnchez
Toledo es la tinica provincia de
Castilla-La Mancha que ain no
tiene hipermercado, aungue tres
grandes superficies luchan en la
actualidad por establecerse en
las inmediaciones de la capital.
La férrea oposicion de los comer-
ciantes de la capital, con el presi-
dente de la Cdmara de Comercio,
Miguel Angel Morales, a la cabe-
za, v el desvio del consumo a los
centros comerciales del sur de
Madrid, han logrado que todavia
hoy, en 1997, los téntaculos de las
grandes superficies no hayan
alcanzado atn a esta provincia.
En los tltimos arnos varios pro-
yectos han ido a pique. El dltimo,
el que auspiciaba la empresa
Transmeridional que, incluso,
llegé a firmar en la época en la

dad.

que los socialistas gobernaban la

ciudad, un convenio de 300 millo-
nes con el Ayuntamiento de
Toledo para levantar un hiper en
la carretera de Avila. Problemas
por una supuesta recalificacion
de terrenocs provocaron gue, por
primera vez en 1a historia, se cre-
ard una comision de investiga-
cibn en el Ayvuntamiento de
Toledo que cerrd las puertas defi-
nitivamente al proyecto que
levantd gran polémica en la ciu-

Pasado el tiempo, tres proyec-

“tos planean sobre la ciudad. El

mas avanzado —que ya cuenta
con la licencia comercial de la
Junta- estd promovido por el
Ayuntamiento de Olias del Rey,

“una localidad cercana a la capital

regional que intenta aprovechar-
se de su tirdn comercial. Pesan,
sin embargo, sobre este proyecto

Oscar Huertas

AT 1

........

F

En Toledo, tres

varios recursos por la decision de
Ja Comisién Provincial de
Urbanismo de modificar las nor-
mas subsidiarias de la localidad.
El segundo proyecto de la empre-
sa QGeneral de Galerias
Comerciales estd auspiciado por
el Ayuntamiento de Toledo aun-
gue la Junta ain no se pronun-
ciado sobre la llamada segunda
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licencia. Otra empresa, esta vez
de forma particular, Deco, quiere
construir un centro comercial en
la: urbanizacion toledana de
Valparafso. Tiene licencia
comercial pero le falta el visto del
Ayuntamiento. Toledo vive una
auténtica «guerra del hiper» aun-
quie ain no estd claro de quien
sera la victoria.
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Castilla-La Mancha se sitda como la primera Comunidad

auténoma en el cumplimiento del Plan de Vivienda

- Toledo. . T.
Castilla-La Mancha ha vuelto a
situarse a la cabeza de las Comu-
- nidades autonomas en el cumpli-
miento del Plan Nacional de Vi.
viendas (segtin se pttede apreciar
en el grifico), siendo la primera
regién que ha cubierto el cien
por cien de los objetivos marca-
dos respecto al grado de cumpli-
miento de viviendas financiadas

por las administraciones autond-

micas en todos los tipos de vi-
viendas de proteccion oficial du-
rante el aito 1996,

En lo que se refiere al total de
viviendas, Castilla-La Mancha ha
finalizado el ejercicio cubriendo
el 100,86 por ciento de lo previsto,
cifra superior a la media nacio-
nal fijada en un 76,6 por ciento.

En viviendas de proteccion ofi-
cial (VPO) de régimen general, el
grado de cumplimiento ha sido
del 100,3 por ciento (87 por ciento
a nivel nacional); mientras que
en régimen especial se ha alcan-
zado el 105,5 por ciento (95,68 por
ciento ha sido la media es-
paiiola). Los objetivos previstos
para las viviendas de proteccion
. tasadas han ascendido al 108,3
" por ciento y para viviendas reha-
bilitadas se han cubierto en un 44
por ciento, también por encima
de Ia media a nivel nacional que
ha sido del 34,8 por ciento.

. Para este atio, 1a Consejeria de
Obras Piiblicas solicitara al Mi-
nisterio de Fomento un cupo de
4.000 viviendas de proteccidn ofi-
cial. La inversion prevista por la
Junta en la financiacion de estas
viviendas superara los 4.100 mi-
lones de pesetas destinados du-
rante 1996, Las actuaciones prin-

cipales para 1997 se centrard en

la financiacion de viviendas de

régimen especial, destinadas a

familias con ingresos menores a
2,5 veces ¢l saiario minimo inter-

Perl'adﬁ: é 30 de |

------------------------- e R B e L L T T T L L BT R T T B N ML I e

Viviendas financladas (% de cumplimiento)

profesional, mediante subvencio-
nes a fondo perdido y créditos es-
peciales. -

Acuerdo con la UCE

- Obras Publicas ha firmado re-
cientemente un convenio con la
Union de Consumidores de Casti-
lla-La Mancha para la puesta en
marcha de una campana de infor-
macion y asesoramiento a los
compradores de viviendas. Este
convenio incluye la financiacion,
por parte de ia Consejerfa, de la
edicion de un libro de orienta-
cion al ciudadano sobre sus dere-
chos y posibilidades a 1a hora de
adquirir una vivienda, el mante-
nimiento de la misma, los cauces

“de reclamacion y la creacién de

comunidades de propietarios, en-
tre otros asuntos, .

Las reclamaciones mas usua-
les recibidas en Ja Union de Con-
sumidores de Castilla-La Mancha
en relacion a la vivienda, el presi-
dente de esta asociacion, José
Maria Roncero, ha senalado las
quejas por deficiencias en el aca-

~ bado de las construcciones y por

Incumplimiento de Jos plazos de
entrega, asf como los problemas
originades por la actualizacion
de rentas en viviendas de alqui-
ler. Roncero ha destacado tam-
bién la posibilidad de que la
Union de Consumidores cree coo-
perativas de viviendas, dado el

éxito de la que ha sido puesta en

Viviendas | -
noviembre de 1996 Régimen | Proteccidn He“: : ;llta- ﬂ:;:: # g
General Especial __
ANGALUCR | 879 | 113 | 582 7756
ARAGON- | 923 | 14 | 45 69,4
ASTURAS | 946 | 0 | 1015 91,5
BALEARES | 711 | 618 | 632 ] 574
CANARAS | 773 | 8 | 785 518
61,8
CASTILLAVLEON | 935 | 1069 | 50 | 74,4
[CASTILLALAMANCHA | 1003 | 1055 | 1083 | 100,6
CATALURA 803 [ 78 | 097 _ T8
EXTREWADURA | 844 | 1002 | 825
GALICIA 83 | 997 | 1023 | —eid
WURCIA 53 | 1015 | &7 | 24 | 704
CVALENGIWNA | 835 | Tios5 | 478 | 7 | 736
LA RIOIA 706 | 418 | ®8i1 | 964 | 800
TOTAL. | 87 95,8 75,9 34,8 76,6

marcha en Albacete, aunque el

mayor problema es conseguir

suelo,

- Precio vivienda nueva

Por otro lado, seglin el Qltimo
boletin de Seciedad de Tasacién

-S.A., empresa lider del sector, el

precio medio de la vivienda
nueva en las capitales de provin-
cia de Castilla-La Mancha se si-
tué a lo largo de 1996 en una me-
dia de 111.500 pesetas el metro
cuadrado, lo que representa un
incremento del 3,1 por ciento con
respecto al afio anterior. Estos
datos hacen que la region sea la
tercera de Espatia con los precios
mas bajos del mercado.

Diputacién de

Guadalajara

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economia de Castilla-La Mancha. #17, 23/1/1997.
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Seguros Soliss
‘Seguros Soliss ha comenzado e} ano intro-
- duciendo importantes novedades en el seguro
de automoviles, sin aumentar la prima del se-

guro. Una de las principales novedades se re-
fiere al seguro de asistencia en viaje, que vera

mejorada su cobertura al entrar en vigor

desde el mismo domicilio del asegurado, kilé-
metro cero, en lugar del radio de 25 kilometros
que anieriormente gquedaban fuera de cober-

tura, Asi, desde este mes, ante cualguier

averia o accidente gque sufra el asegurado,
podra efectuar una llamada telefénica gra-
tuita para remolcar su vehiculo hasta un ta-
ller, sin coste alguno para él, y ello, aunque
ccurra en la misma puerta de su domicilio.
Por otra parte, las bonificaciones por no si-
niestralidad llegaran hasta el 50 por ciento de
Ia prima, pero.estableciendo una nueva tabla
de siniestralidad que permite mantener la bo-

nificacion, aun cnando se haya declarado un
parte de accidente por un importe determi-
nado, vy también continuar con la bonificacion

en caso de nueva contratacion de un seguro.

CCM

Cuando solo han transcurrido dos meses
desde el comienzo de 1a suscripeién (18-11-96)
de 12 primera emisién de obligaciones subior-
dinadas de Caja Castilla-L.a Mancha, ha sido
cubierta en su totalidad. Con un montante to-
tal de 3.000 millones de pesetas, en 60.000 titu-
los de 50.000 pesetas cada uno, los clientes de
. CCM han suscrito en pocos dias la totalidad de
estos titulos que tienen un plazo de amortiza-
cion de diez anos, con un tipo de interés del

6,75 por ciento durante el primer aino y los res-
tantes referenciado al tipo de pasivo de Cajas

de Ahorro incrementado en un punto. Esta
emision, que tenia un periodo de suscripcion
hasta el 31-3-97, se ha cubierto en su totalidad
tres meses antes de finalizar el periodo.

Aleatel

Con efectividad -1 de enero de 1997 Alcatel
Standar Eléctrica ha pasado oficialmente a de-

nominarse Alcatel Espaia S.A., después de

que la Junta General Extraordinaria de Accio-
. nistas aprobara el cambic de nombre de 1a so-
ciedad. La Junta aprobo, ademads, la aporta-
cion de fondos propios por valor de 52.000 mi-
llones de pesetas por parte de su principal
~accionista. Con esta aportacion Alcatel ha
cumplido el compromiso contraido en el plan
de viabilidad de dotar a ]a compafiia de recur-

sos propios suficientes para el normal desa- -

rrullu de sus actividades.

Libélula

La empresaria toledana Pilar Montero, pro-

pietaria de dos tiendas de ropa en la capital re-
gional con el nombre de «Libélula», una de
pret 4 porter y otra dedicada a los trajes de no-
via ¥ de primera comunién, ha presentado re-
cientemente, con gran éxito, sus colecciones
de novias y trajes de comunion para 1997, Esta

mitjer, que ileva veinte anos compitiendo en -

el dificil mundo empresarial, ha conseguido
que sus tiendas se caractericen por la esme-
rada atencion al cliente, 1a competitividad en
precios y unos articulos artesanos de gran ca-

hdad.
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Candldo Sanchez- Un empresano debe tener

siempre ambicién comercial para salir adelante

ANDIDO Sanchez Afonso Hleva toda su vida dedicada a la venta de
muebles; sali6 de su pueblo natal, Guadamur (Toledo), para trabajar
' como dependiente en una tienda de su tio en Madrid gn el afio
' 1965, desde entonces ha dedicado todos sus esfuerzos e ilusiones en
sacar adelante su empresa, «Hogar del Muebie». Abrié su primer
establecimiento, con la ayuda de su mujer, en Getafe en 1971, después
llegd otra tienda en Parld y en el afio 88 hizo realidad una de sus mayores
tlusmnes contar con un establecamlento en su Iocahdad de origen.

TDlEdﬂ P. Herndndez @

E} pasado ario «Ho-
gar del Mueble» cum-
plié su 25 aniversa-
rio. Esta empresa
esta dirigida por Can-
dido Sanchez Alonso, |2
un empresario tole- gL
dano que se ha hecho B
camino en el dificil £
mundo del comercio
del mueble gracias a i+
su entusiasmo, expe- ff<:
riencia y no pocos sa- |
crificios. En la actua-
lidad, cuenta con tres
tiendas en Getafe,
Parla y Guadamur y
una plantilla de 20
personas.

-¢Cuil fue el mo-
tivo que le 1mpulsu a
abrir su primera
tienda en la locali-
dad madrilena de
Getafe?

~-En el afio 1965
sali de mi pueblo,
Guadamur, para
trabajar como de-
pendiente en una
tienda de un tio de
mi mujer; cuatro
anos mas tarde de-
cidi independizarme
y formar la empresa
«Hogar del Mueble»,
asi, en 1971, con la
ayuda de mi mujer y otros
dos trabajadores, abrimos la

primera tienda en Getafe,

porgque ya conociamos el
mercado madrileiio; comen-

zamaes con 200 metros cua-

drados de exposicion y en Ja
actualidad tenemos 1.100

metros. En septiembre del

75 se abrid otra tienda en
Parla y el 25 de junio de 1988
pude hacer realidad una de
mis mavores ilusiones,
abrir una tienda en mi pue-
blo, Guadamur, gque cuenta
cont 3.000 metros de exposi-
cion»., -

‘—~¢Han cambiade mucho
las cosas desde que abrié su
primera tienda?

-Por supuesto, vender
hoy en dia es mucho mas

 dificil que hace 25 ahos.

Cuando empecé habia esca-

Candido Sanchez
Alonso asegura que
ahora es mucho mas,

dificil vender muebles,
al haber una gran -

competencia y

‘descender el consumb

5ez de muebles, mucha mas
demanda que oferta. Sin
embargo, ahora existe mu-
cha competencia gue se une
al descenso generalizado del
consumo.

~¢Cuales son entonces las
claves para tener éxito y sa-
lir adelante?

—Hay gue agudizar el in-
genio y tener una dedica-

cién completa al trabajo v
ho fallar, la competencia
tan grande que hay no per-

mite en estos momentos te-

ner ningin fallo. Los comer-
ciantes del mueble debemos

ser centinelas, estar vigilan-
tes siempre, aungue sin ob-
sesionarse con la competen-
cia; el comerciante no
puede aislarse, hay que co-
nectar con los competidores
para conocer coino esta. el

mercado.

—.Donde suele
comprar los mue-
bles?

- —-Por toda Es-
4l pana. Procuramos
§ comprar los menos
posibles en el ex-
tranjero, porgqte no
es muy rentable y
4 ademads es necesa-
A rio prnmucwnar
4 nuestros propios
productos, sobre
§ todo teniendo un
o4 mercado tan bueno
= o como el que existen
44 en Espana; el pro-
blema que tiene el
mueble espanol es
que afin no ha en-
contrado la formula
para competir en
Europa,

—.En qué se dife-
rencia su empresa
a las demas?

~No somos la ti-
pica tienda en la
que llega el cliente
y se lleva el mueble
en tablas en su au-
tomovil; somos una
tienda especiali-

-zada, vendemos de-
coracion; disfruta-
mos decorando am-

bientes. Para ello
tenemns un equipu muy
competente y siempre dis-
puestn a orientar a nuestros

' cllentes y ufrer:erles lo me-

jor:

“iCudles son las expecta-
tivas para este nuevo afio?

11996 fue para el mercado
del.mueble el peor de los 1il-
timos cuatro aios, sin em-
bargn en nuestra empresa
superamus las previsiones.
Esie afio parece que hay
smtumas buenos de recupe-
racién del consumo y se
nota que esta entrando mas
gente en las tiendas. Pero lo
mas importante para neso-
tras es el reconocimiento de
nuestro clientes, la con-
ﬁanza gue ponen en «Hogar
del Mueble», para que resol-
vamos Sus prnhlemas de de-
curacmn
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, Carlos del Pozo, de «Solan de Cabrasr: «Ha,y que buscar otros
mercados porque el agua mineral éstd tocando techo en Espaiia»

| Cuenca. Miren Delgadu

—;El mercado de aguas mine-
rales se encuentra:en estos
momentos en una sztuacmn
Optima?

-A consecuencia dE 1a clima-

tologia y la aparicion de un buen

nimero. de marcas nuevas, el -

mercado ha bajado dé manera

considerable entre un 10 y un 12

por ciento. En nuestro caso,

teniendo en cuenta gque el

esfuerzo en marketing ha sido
considerable, hay unas buenas

perspectivas de crecimiento v

esperamos conseguir algu mas
sobre la media. '
~¢Tiene previsto :fSﬂlan de

Cabras» implantarse .en otros.

lugares, ademas de Beteta?
-Podemos decir qgue practica-
mente tenemos una sede en
cada provincia, pero né creemos
que sea estrictamente necesario
abrir mas sedes, Lo que si tene-
mos claro es gue lo importante
es la diversificacion y que todo
1o que lleve parejo, necesita de
unas instalaciones y de una
delegacion. Hace un p:a"r de anos
tentamos el cien por'cien de
nuesira capacidad de . produc-
cion empleada El segundn paso
de la economia de escala conlle-
va instalar nuevos puntos de

distribucion y buscar otros mer- :

cados porque el agua mineral en
Espana esta tocando techﬂ y los 8
crecimientos ya no snn del 18 6 &
el 20 por ciento. L

—iQué expectativas t:tene esta
empresa en el extranjero?

-Los mercados evidentemen-
te se encuentran fuera, entre
elios,- Surameérica. Lq‘.___estamns
intentando en el Golfo: Pérsico.
En Europa es mucho mas dificil
porque la cuna de las aguas
minerales estd en Francia y €s
una pelea continua de precios.
Muchas veces por problemas
- Lurocraticos v otras circunstan-
cias no se puede llegar, pero lo
estamos intentando, no vamos a
tirar la toalla. Dentro de siete u
ocho afnos tendremos una linea
de productos mas amplia ¥y no
solo de agua mineral.

JES necesario mvert]r mucho

A fact{:ria conquense da «Soldn de Cabras»,

- dedicada a la produccion de agua mineral, se

- ha convertido en una de las principales -

empresas del sector por su volumen en ventas y en
breve conseguird la certificacion de la Norma 1S0O
9001, que persigue la calidad total, segin ha indicado
su director de marketing, Carlos del Pozo. Conuna -

plantilla de 120 puestos de trabajo directos y otros
800 indirectos, esta empresa privada ha conseguido
consolidar de manera definitiva la venta de envases.

La produccién por hora puede oscilar entre los 32.000

y los 60.000 envases, segun marque la demanda.

m‘ . e e
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~ de investigacion y desarrollo 0"

para ser lider en un prnductu de

gran consumo cﬂmu es el agua
mineral?

~Desde luego, las mversiunes |

SOI1 enormes para arrancar un
producto con éxito, hablamos de
cifras que sobrepasan -amplia-
mente para una emprésa media
su presupuesto. El lanzamiento
puede supcner entre 500 y 600
millones, incluso madas, depen-
diendo del tipo de producto. Hay
que analizar el mercado y ver
qué posibilidades hay. Cuando

hacemos un rastreo de mercado

para podernos desenvolver con
facilidad, no solo trabajamos en
lo que al final percibe el consu-
midor, sino en todo un proceso

la instalacién de maquinaria
especifica que en algunos casos
hay que fabricarla aposta.
" ~¢Resulta complicado cumplir
la normativa vigente?
—Cumplimos con todas las
directivas europeas. Estamos
trabajando en la Norma ISO
9001, que tiene una cierta difi-

cultad 'de implantacién depen-.
diendo de la idiosincrasia de la -

empresa que se trate. En concre-
to, Solan de Cabras tiene una
tipologia especifica y a veces

cuesta mas trabajo implantarJa..
Norma ISO. No'quiere decirque
1o cumpla unas normas de cali-

dad altas, probablemente en
algunos casos son superiores a
las que se exigen. Lo que ocurre
es (tie el proceso implica a toda

la fabrica, no sdélo trata los

(}arlus del Puzu es directur de mareting de «Sul&n de Cabrasn |

aspectos de pruducciﬁn. $ino
tambien las ventas y la distribu-
¢ién, con una tipologia diferen-

te, por lo que intentar estandari-

zarla cuesta un poco mas. Creo
que en breve podremos pasar el
examen y en lo gue se refiere a
reglamentacion europea, soInos
de las pocas empresas gque la
cumplimos y tenemos un buen
prestigio en este sentido.
- —¢En algin momento «Soldn
de Cabras» se ha acogido al Plan
de Incentivos Regionales?

~L0 hemos intentado y alguna
vez Jo hemos conseguido, Desde
luego, todo lo que sea incentivos
nos ayuda a desarroilar a la
empresa. Tenemaos en cartera
clentos de proyectos y vamos
acometiéndolos en funcién de

“1as posibilidades de mercado v

de los recursos con los que con-
tamos, de los que una parte son
incentivos regionales. Lo que
ocurre es que no siempre llegan

y a veces cuesta mucho trabaju

conseguirios.
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—;Las mstalaclﬂnes de esia
fabrica pueden contaminar el
entorno natural?

-Si alguna vez heimos cnmetl
do un error, se ha rectificado lo
mas rapidamente posible y a las
pruebas me remito pues se
puede observar en el entorno de

~ la fabrica que hay pocos lugares

como éste, sin industria, que se

~encuentren tan bien como

Soian. La competencia ha apro- -

~ vechado en ocasiones cualquier

fallo que hayamos tenido para
atacarnos, como pedemos vana-
gloriarnos 'de disponer de unas
instalaciones que superan las
condiciones medioambientales
de la media europea y otras mar-
cas mas importantes ni siguiera
las tienen. Los residuos siempre
los intentamos reutilizar y aun-
gue no trabajamos con produc-
tos contaminantes, hemos pues-
to fodos los frenos posibles ante
un hipotético problema.

-S0lan destina una buena
parte de su capital a la investi-
gacion, jen qué estan trabajan-
do ustedes en estos momentos?

—Seguimos investigande en
los materiales menos contami-
nantes. Nuestros envases aun-
gque son mas caros, contaminan
menos y no s6lo nos preocupa-
mos del medio ambiente en

#N nuestro entorno, sino también

del lugar de destino de nuestro
producto. Somos la primera
marca que ha ianzado un siste-
ma de envasado gue se puede
reutilizar en su totalidad y para
elio, hemos tenido que investi-
gar y desarroliar unas patentes.
Continuamos trabajando con

~otras empresas para que nos
desarrcllen productos
.ecologicos, En algunos casos

mas

hemos valorado una linea de un
producto diferente en funcién de
los danos medicambientales y
por el riesgo que podria aca-
rrear, €l proyecto lo hemos dese-
chado. Tenemos mucho interés
porque nhuestro producto provie-

- ne de la naturaleza y es impres-

cindible investigar,
~iQué opinion le merece la

adaptacion de la ley espariola a

la normativa europea en mate-

‘ria de agua mineral?

“~Conlleva gue el grupo de
aguas minerales naturales
incluye a otras aguas que no tie-
nen verdaderamente propieda-
des minero-medicinales. La de

. Solan de Cabras estd declarada

desde hace mucho tiempo mine-
ro-medicinal, cosa que no pue-
den decir otras. Creo que la
legislacion espanola era mejor
que la europea, pero tenemos
que vivir con este «handicap»,
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Agronoticias

Produccién en Guada]ajara

La produccion agraria de 1996 en 1a provin-

cia de Guadalajara ha side «muy superior» a
la media de los Gltimos cinco aiios, en los que
la sequia provoco cosechas débiles en todos
los cultivos. Segtin datos de 1a Direccién Pro-
vincial del Ministerio de Agricultura, Pesca y

Alimentacion de Guadalajara, el aumento

mas significativo se ha producido en el trigo
y el maiz, cuya produccion se ha incremen-
tado en 55.000 y 8.000 toneladas respectiva-
mente con respecto a ia media del periodo
1991-1995. Los tados del MAPA aseguran que
en 1996 hubo un aumento en la produccién de
cebada y girasol y se logré una produccion de
9.200 toneladas de uva en las 3.121 hectareas
de vinedo existentes,

Caja Rural de Ciudad Real
La Caja Rural de Ciudad Real ha remitido

una carta personal a més de doce mil agricul-

tores y ganaderos de la provincia, vinculados
a la entidad, al objeto de darles cuenta scbre
las Ayudas Compensatorias Comunitarias
por cultivos herbdceos y primas de ovino-ca-
prino y ganado vacuno, gue ha establecido la
Politica Agraria Comiin para el presente ajio.
El plazo de solicitud acaba de abrirse y per-
manecerd abierto hasta el 6 de marzo. Du-
rante este tiempo son miles los agricultores y
ganaderos los que tramitan la documenta-
cion necesaria para recibir estas ayudas a
través de las cien sucursales que Caja Rural
- tiene en lIa provincia de Ciudad Real. Esta en-
tidad mantiene desde hace aiios una posjcién
lider en el mercado provincial en cuanto a
tramitaciones de ayudas de la PAC, como un
complemento basico a sus rentas antales. In-
forma Carmen del Campo.

Vinicola de Castilla

La bodega de Manzanares (Ciudad Real)
- «Vinicola de Castilla» sobrepasd, durante el
pasado ejercicio, una facturacion de mil mi-
llones de pesetas, segin fuentes de 1a em-
presa que aseguraron que la politica de la
casa no esta enfocada hacia un incremento
de los Ingresos, sino a una mejora de Ia oferta
que perntita satisfacer las preferencias siem-
pre cambiantes del mercado. «Vinicola de
Castilla» invirtio, en 1996, trescientos millo-
nes de pesetas en una embotelladora para 12
- millones de unidades por hora, y piensa gas-
tar este aiio otros diez millones de pesetas en
renovar su laboratorio propio.

Retirada de tierras de cultivo

Ia retirada de tierras de cultivo podra lle-
gar hasta el 50 por ciento de la superficie de
regadio para la que se piden pagos compensa-
torios en €l Area de influencia de los acuiferos

23 v 24, segiin una autorizacion del Ministerio

de Agricuitura, Pesca y Alimentacion
(MAPA) en respuesta a la demanda de 1a Con-
sejeria de Agricultura y Medio Ambiente. La
suma de 1a retirada obligatoria y la volunta-
ria no podra exceder ese porcentaje limita-
dor. La solicitud de 1a Consejeria se basé en
la necesidad de recuperacion de ambos acui-

feros a Ia que contribuye una retirada de cul- |

tivo con compensaciones econémicas, que ya
fue aplicada por la sequia sufrida en la zona.
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Ucaman pedird a la UE que mejore su

propuesta de ayudas a la apicultura

solicitara a la Comisién de Agricultura de la Unién Europea que
modifique su propuesta de reglamento marco de apoyo a la
apicultura, actualmente en fase de consultas, por considerar que su

principal objetivo «deberia ser la asistencia técnica a los apicultores y a

| [ A Union de Cooperaiivas Agrarias de Casiilia-La Mancha, Ucaman,

sus agrupaciones, con el fin de mejorar las condiciones de produccién y de

comercializacion de los productos apicolas»

R
ey

Toledo.D. T,
Para Ucaman, «la pro-

. puesta de Ja UE considera la

miel como un mero pro-
ducto alimentario indus-
trial, cuando se trata de un

producto agricola por exce-
lencia y, ademads, no es el

\inico que se obtiene de las
colmenas; en La Alcarria Ia

cosecha de polen supone_,

una parte muy importante
de la renta del apicultor».
Por este motivo, solicitard
que el documento comuni-
tario sustituya el término
«miel» por el de «productos

“apicolasy,

A juicio de la Unidn de
Cooperativas Agrarias de
Castilla-La Mancha, «el sec-
tor productor y comercial
ha recibido la propuesta co-
munitaria con frialdad, va

que se valora que no esta

ajustada a la realidad v ne-

cesidades de la apicultura»,

por lo que hara llegar a Bru-
selas sus criterios a traves
de la Confederacién de Coo-
perativas Agrarias de Es-

. pana ({CCAE).

La propuesta de regla-
mento marco de la UE, de-
mandada por el propio sec-
tor productor desde 1994,
describe las acciones que
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Ucaman gquiere que se ﬁrime la asistencia téenica a los apimiltures

los Estados miembros de-
beran incluir en sus respec-

tivos programas nacionales,

-
1

:.gramas figuran, entre otros,
“-]a mejora de las condiciones

financiados al 50 por ciento ~

con fondos comunitarios -

por un montante globat de
30 millones de ecus anuales
con caracter obligatorio e
indefinido. Entre los objeti-

' vos a alcanzar en estos pro-

“de produccién y comerciali-

zacion de la miel comunita-

-ria, proyectos que deberan

- ser elaborados y ejecutados

I
1l

en colaboracion con las or-
ganizaciones profesionales
representativas del sector
apicola,

El sector del ajo so]icitairf la prorroga
de la clausula de salvaguardia

El presidente de Ia Mesa ; cas por tratarse de un cul-
:-tivo eminentemente social,

- Cuenca. Miren Delgado
Aunque el sector del ajo
esta protegido hasta el pro-
Xxime 31 de mayo por una
clausula de salvaguardia,
los productores y comercia-
lizadores espafioles y fran-
ceses han decidido en la
reunién que han mantenido
el pasado fin de semana en
la cindad de Montpellier, so-.
Hcitar a 1a Union Europea
su prorroga debido a la en-
trada masiva de este pro-
ducto procedente de terce-
ros paises como Iran, Emi-
ratos Arabes o Brasil
mediante las denominadas
«operaciones triangulares».

Nacional del Ajo, José San-
tiago Rodrige Zarco, consi-
dera que «de poco servird la
clausula de salvaguardia si
después se vulnera con este
tipo de operaciones y las au-
toridades comunitarias no
lo remedian porque hay

gente gue esta empenada en
invadirnos con mercancia

de fuera para ganar dinero
facily. -
En el encuentro de Mont-
pelier también se ha deba-
tido la reforma de 1a QCM
de Frutas y Hortalizas asi
como la posibilidad de aco-
gerse a las ayudas especifi-

-
o
-
]
R
i

~icon una problematica con-

creta. En este sentido, Ro-

+:drigo Zarco ha explicado
~-que el sector ha decidido
elaborar una serie de pro-
zgramas, con el fin de aunar
Tresfuerzos y conseguir con el
-.visto bueno de la Union Eu-
Zxropea la modernizacion de
«*las explotaciones.

tkv Por otra parte, el presi-
vdente de la Mesa Nacional
z-del Ajo ha confirmado que
* @] temporal de Huvia y nieve
“‘ha retrasado el periodo de
t’siembra, hecho que puede
t“hacer disminuir la cosecha.
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La Denommaclon de Ongen «La Mancha»
aumenta en un 11 por ciento sus exportaclones

Ciudad Real. Elisa Laderas
El Consejo Regulador de.la
Denominacién de Origen «La

Mancha» aumentd —por giiinto

ano consecutivo- la exportacmn

- de Vine embotellado en casi:un .

11 por ciento con respecto al anu
1995.

En una nota de prensa, el
Consejo afirma que el Plan de
Promocion desarrollado en 1992
y realizado con puntual y riguro-
sa efectividad en cada uno de sus
apartados y en los paises que se
eligieron en su momento como
principales receptores del esfuer-
zo de los exportadores de la men-
cionada Denominacion juntoa la
estrategia de promocion. -del
Consejo, han permitide aumen-
tar las exportaciones que, hasta
el momento, equivalen a una
subida de mas de 250.000 ca_las en
este periodo. -

El Cunse;u Regulador conti-
nuara en el Plan de Promodion
-en el que se incluiran a otros pai-
ges importadores de vino con el
objetivo de consolidar en el plazo
de dos o tres afios el mercado
exterior de los vinos de¢ ‘La
Mancha, cuya presencia fisica en
los mismos es ya bastante i unpnr-
. tante.

No en vano, el constante don-
trol de calidad al que son someti-
dos los vinos, permite que en pai-
ses como Holanda o Reino Umdu
entre otros, puedan cnmpet:r en
igualdad de condiciones :¢on
cualguier caldo prucedente de
otras regiones europeas: Y
espanolas de gran prestigio.::

Los buenos resultados regis
trados por el Consejo Regulador

Las cooperativas de la region
«son mucho mas que
empresas», segin Ucaman

L.as cooperativas agrarlas cas-
tellano-manchegas son «mucho
mas que empresasn», dado el
«esencial y relevante papel.que
vienen jugando en el desarrollo
del mundo rural» de la region y

debido a su «perspectiva social y-

humanistica», segin afirma la
Unidn de Cooperativas de Casti-
lla-I.a Mancha (Ucaman) en el ul-
timo editorial de su revista. -

En este articulo se senala que
en «Castilla-La Mancha las coo-
perativas dejaron de ser, hace ya
tiempo, una mera accion defen-
siva ante los abusos de interme-
diarios y primeros transforma-
dores para pasar a convertirse
en empresas, st bien con unag ca-
racteristicas propias basadas en
su perspectiva social», siendo
muchas lideres en el sector.:
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La D. 0. «L.a Mancha» conté con un stand en Alimeritaria’96

de la Denominacién de Origen
«l.a Mancha» se corresponden
con ¢l indice de exportacion que
ha experimentado el comercio
exterior durante los nueve
mesesdel pasado afio v que el
consejero de Industria,
Alejandro Alonso, cifré en un 25
por ciento. La Administracion
regional destinara 589 miliones

-de pesetas para informar, formar

y promocionar los productos

‘manchegos en 33 mercados dis-

tintos, aunque este numero
variara en funcién de los proyec-
tos gque se presenten.

‘Alonso indicdé gue su departa-
mento prevé prorrogar el conve-
nio de colaboracién con €l Banco
Exterior para que las empresas
de la regién se beneficien de los
gervicios del «Club del Exterior».

‘Las organizaciones agrarias reclaman
la ampliacion del barbecho

Cindad Real/Toledo. E. L./ D. T.
- Las organizaciones agrarias
Asaja e Iniciativa Rural han soli-
citado de la Consejeria y del pro-
pio Ministerio de Agricultura
que estudien la posibilidad de
ampliar el barbecho permitido

por la Unién Europea hasta un 50

por ciento en las zonas afectadas
por el temporal de las uitimas
semanas, como solucion excep-
cional a los retrasos que €l
mismo ha provocado en las labo-
res de siembra de cultivus herba—
ceos de invierno.

La normativa nacional s mas”

estricta que 1a comiunitaria en
cuanto a estos cultivos se refiere,

- ya gque mientras 1a segunda auto-

riza una retirada voluntaria de
tierras para los agricultores aco-
gidos al sistema general de hasta

un 45 por ciento tanto en secano
cOmo en regadio, la
Administracién nacional limita
esta posibilidad a un 25 por cien-
to en secano y el 5 por mentu en
regadio.

Asaja ha solicitado al conseje-
ro de Agricultura, Mariano
Maraver, que se plantee esta

peticién de forma conjunta para

las tierras dependientes de los
acuiferos sobreexplotados de la
region y para ios terrenos afecta-
dos por el temparal También la
organizacidn agraria sugiere la

~posibilidad de que se permita el

cultivo de girasol en las explota-
ciones que ya se dedicaron a este
cultivo en la pasada campana,
pues la siembra de esta oleagino-
sa es mas tardia y aun se puede
llevar a cabo.
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Asaja denuncia al
Gobierno por imponer

| nuevas tasas catastrales

: - Toledo. D. T.

La Asociacion  Agraria
Jovenes Agricultores de Cindad
Real ha denunciado los atrope-
Hos que estd cometiendo el
Gobierno en su afin recauda-
dor, contra los derechos del ciu-
dadano «al implantar nuevas
tasas de inscripciéon y acredita-
cidn catastral que suponen para
el agricul{or un incremento con-
siderabie en sus costes».

Segin la ley 13/96 de 30 de
diciembre de Medidas Fiscales,
Administrativas y del Orden
Social publicada en el Boletin
Oficial del Estado del 31 de}
diciembre de 1996, se establece
que «para los casos de acrediia-
cién catastral se abonara la can-
tidad de 500 pesetas por cada
uno de los documentos expedi-
dos, 500 pesetas por ¢ada una de
las subparcelas rasticas o unida.
des urbanas que se refieran al
documento». De esta forma,
segun Asaja, una explotacion en
un término municipal donde
existan un gran niimero de par-
celas pequenas con un explota-
cion de 15 hectareas de secano,
se pueden pagar hasta 20.000
pesetas por la cédula catastral
correspondiente a su explota-
cidén,

La organizacion agraria esti-
ma que con esta medida la admi-
nistracion podra recaudar apro-
ximadamente 700 millones de
pesetas, solo en la provincia de
Ciudad Real, pudiendo superar
en: toda la region los 4.600 mitlo-
nes, Asaja considera que estas
tasas estdn destinadas a abonar
un servicio cuyo pago se consi-|
dera ya incluido en los impues-
tos que paga el ciudadano como
coniribuyente.

El secretario provincial de
Asaja, Florencio Rodriguez, ha
manifestado que «el cobro de
estas tasas suponen un robo
manifiesto de la
Administracion, ya que se estan
cobrando cantidades desorbita-
das gue hace pensar que guie-
ren hacerse de oro en cuairo
dias. Esta medida constituye
ademas un impedimentc mas
para la actualizacion del catas-
tron.

Con la solicitud de ayudas de
la PAC el propio agricultor ha
ido actualizando las cédulas
catastrales, gque en muchos
¢asos se remontaban a datos del
ano 1952. Sin embargo, ahora el
profesional del campo, segun
Asaja, al tener que abonar una
cantidad de dinero considera-
ble, va a tener que recurrir a
cedulas antiguas.
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AleJa,ndro Luelmo: «Los
castellano-manchegos cumplen .
con sus obligaciones tributarias»

LEJANDRQ Luelmo Fernandez ocupa desde hace | |

dos ahos el cargo de delegado provincial de la
Agencia Tributaria en Toledo. Comenzd su
andadura en este organismo como funcionario del
Cuerpo Oficial de Finanzas. Fue delegado en Cuenca y
subdirector en Madrid del programa de Formacion y
Empleo. En su balance tributario del afio 1995, destaca
el eéxito del «Programa Padre» entre los castellano-
manchegos. No duda en calificar como positivas las
nuevas medidas que se pondran en marcha el préximo
ano y que favoreceran al contribuyente.

. Toledo. Francisca Ram{rez

~-¢Cual es el balance tributario
del ano 1995 en Castilla-La
Mancha?

-La cifra global de declaracio-
nes presentadas con derecho a
devolucion es de 452.000 ¥ la can-
tidad solicitada ha sido de 34.000
millones de pesetas. Tanto una
cifra como la otra han expeti-
mentado una ligera variacién
con respecto a los datos de la
campaiia anterior, En Castilla-La
Mancha ya se ha emitido el 88 por
ciento,

Por otra parte, en la campaiia
“de Renta de 1995 en la provincia
de Toledo, 136.000 declaracicnes
de los contribuyentes resuitaron
con derecho a devolucion y el
importe {otal ascendié a 10.450
millones de pesetas. El 89 por
ciento de los contribuyentes ya
han recibido su dinero.

A lo largo de este mes se estian
ultimando las tareas de control
de las declaraciones que quedan

pendientes y se seguirdn emij-

tiendo hasta finales de enero. De
tal forma que a 31 de enero, que
por otra parte es el plazo legal
que fija la normativa, nos situa-
remos por encima del 99 por cien-
to en el importe de devolucion.
~4L0s castellano-manchegos
- son cumplidores con Hacienda?
- =Si, son cumplidores. Un indi-

cador de esta obligacién es el
aumento del nimero de declara-
ciones presentadas. En este sen-
tido, es de destacar el mayor uso

que el contribuyente hace de la
informacion y del servicio al con-
tribuyente que j}as Agencias

Tributarias tienen y que se cono-
ce como «Programa Padre». Un
20 por ciento de los contribuyen-
tes han usado este servicio, que
ha apoyado, informado y unenta~
do al usuario.

-;Qué tipo de sanciones hay
para los infractores?

-El régimen sancionador
expresado en la Ley General
Tributaria, establece diferentes

tipos de sanciones, unos son de
caracter pecuniario, consistente
en el pago de una cantidad por.’

centual ¥ otros que establecen la
prohibicion de contratar con Ia
Administracion y la supresién
del ejercicio de cargo piblico.
Los mas significativos y frecuen-
tes son los de caracter pecuniario
que centrola la Comisién de

Infracciones y que se pueden

considerar graves o simples.
Las infracciones graves consis-

ten en un pnrcentaje sobre la

cantidad dejada de ingresar, lle-
vando aparejada una multa por.
centual ¥ que en la reforma que

- se realizo en junio del pasado ano

se establece una reduccion de 30

DM

puntos porcentuales, si el contri-
~buyente presta conformidad al

requirimiento de Hacienda, Las
simples son unas multas pecu-
niarias con una cuantia fija v la
variedad dependera del hecho
que la ocasione.
- =(Que  novedades

tiene
Hacienda para 1997? |

-En este ano, en la Ley de

Presupuestos de  Medidas
Administrativas se contemplan
una serie de modificaciones. Una
novedad importante es que en el
impuesto a las personas fisicas
{estamos hablando de la declara-
cion que el ciudadano presentara
en el 98 y que afectan a la renta

~del 97), quedan exentos de decla-

rar aquellas personas cuyos
ingresos se sitlian entre 1.100,000
¥ 1.200.000 pesetas. Tambien los
pensionistas o aquellas personas
que opten por la modalidad de
declaracion conjunta se eleva la

- cantidad de 1.2060.000 a 1.250.000

'\.-\.E E""' Nn

% ﬁm
ol
Alejandro Luelmo lleva dos afios como delegadu pruﬁnnial de Hacienda

pesetas listas medidas propues-
tas por el Gobierno pretenden ser
una ayuda para favorecer a lns
mudadanns

Es . importante tambien el
hecho de que se vuelva a estable-
cer eh el sistema de médulos una

. reduccion general del 15 por cien-

to de! rendimiento neto. Por
ejemplo, se declaran exentas las
prestaciones familiares por hijos
a cargo satisfechos por la
Seguridad Social y las prestacio-
nes por desempleo gue revistan
la modalidad de pago Gnico hasta
e}l limite de 500.000 pesetas.
También se amplia el concepto
de unidad familiar y se afiade un
nuevo: supuesto que integra
aquellus hijos mayores de edad

qtte son incapacitados vy sujetos a

patria potestad prorrogada.
~18 partidario de una ley de
punto:final?
-En Hacienda no se puede
hablar de una ley de punto final.
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'y la economia con el nuevo Corsa

ESPETAH el medio ambiente, reducir el consumo de combustible y ofrecer los
sistemas;méas avanzados en seguridad son las metas que se ha propuesto la
companla ‘automovilistica Opel y que ha plasmado en el nuevo modelo Corsa.
Con versiones en cinco y tres puertas y con motores que permiten un conside
rable aht::rro de energia, este vehiculo esta preparado para aquellas
| personas que buscan calidad y seguridad.

I 'I“ _I# Iﬂ; W W

El nuevo Opel Cur’sa incluye, ademis de calidad, la mas avanzada tecnologia en saguridad

Tuledﬂ DT

El respetu por el medio am-
biente se ha convertido en los il-
timos arios en un criterio primor-

- dial para las cumpamhs automo-

vilisticas, cnnsclentes de que ya

1o se valora s6lo de’ un coche su
‘potencia, su disenio v:sh confort,

Por ello, la empresa Opel ha re-
ducido en los 1iltimos doce anos
el consumo de combustible de
sus motores en un 25por ciento.
Las juntas de estos motores y los
forros de embrague y freno no
contienen amianto. También se

ha reducido a un minimo la utili-

zacion del cadmio en‘todos los
componentes, Las pinturas sobre
base de agua reducen radical-
mente la proporcion de disolven-
fes organicos. Todas estas venta-
jas se pueden encontirar en el
nuevo Opel Corsa.

" Este modelo incluye ademas la
mas avanzada tecnologia en se-
guridad: sistema de proteccion
lateral, cinturones autotensables
y ABS. Incluso se pueden equi-
par todos los modelos con el Air-
bag Opel de gran tamaino en el
lado del conductor y del acom-
panante.

Los motores Ecotec, 1.6 16 V.
{106 CV) y 1.4 16 V (90 CV) incor-

poran los mas avanzados sistemas
electronicos, para disfrutar de un
mayor rendimiento con hasta un
20 por ciento menos de consumao.
Ademas, las nuevas técnicas de
fundicién controladas por ldser
garantizan una fiabilidad propia
de la ingenieria alemana Opel. A
nivel intermedio, el Corsa pre-

senta el motor 1.4 (80 CV), que

permite una brillante utilizacion
mixta en cludad y carretera.

Para una conduccién mas tran-
quila, el 1.2 (45 CV) tiene un motor
economico y eficaz. En 1la clase
diesel, el huevo motor 1.7D de 60
CV esta equipado con catalizador.,

Respecto al equipamiento inte-
rior, el Corsa cuenta con el
asiento de conductor regulable en
altura, de serie en la mayoria de
sus versiones, También tiene una
completa intrumentacion, con un
eficaz sistema de ventilaciéon con

‘microfiliro antipolen, y si se de-

sea, existe cambio automatico
de cuatro velocidades, opcional

‘en el «Swing» 1.4, tres puertas.
Ademads, 1a suspensién del Corsa .

con amortiguadores de gas per-
inite un mayor confort.
Abatiendo el asiento trasero,
el Corsa ofrece 260 litros de ca
pacidad en la version tres puer-

tas,

— MOTOR

Opel apuesta por la segurldad la eficacia | mrevEs

jlnnnva{:iunes en los anvn
S90 y V90. Volvo ha introducido
un gran ntimero de cambios en
10s S96 v V90 con el fin de ofrecer
un nivel mayor de comodidad in-
terior. Se ha ampliado la gama
de opciones tanto de la tapiceria
como de los colores. Los apliques
de marqueteria del salpicadero,
las puertas, la consola central v
el volante se pueden solicitar en
madera de abedul de veta si-
nuosa o bien en roble oscuro. La
caracteristica mas sorprendente
es la consola central, completa-
mente remodelada. Tanto la pa-
lanca de cambios como €l reposa-
brazos y los controles han sido
redisenados y mejorados para fa-
cilitar su utilizacion y conferir-
les un tacto mas agradable. El se-
lector de marchas y la palanca
del freno de mano son del mismo
tipo que en los Volvo 870 y V70.
Aries Toledo, S.L. La em-
presa Aries Toledo, S.L. cuyo di-
rector gerente es Diego Gomez
Vigara, se ha hecho cargo del
concesionario Renault de la capi-
tal regional, sttuado en la carre-
tera Madrid-Toledo, kilémetro
63,500, en el término municipal
de Olias del Rey. Segun explico
(Gomez Vigara, este concesiona-
rioc comenzara a funcionar a
pleno rendimiento a partir del
mes de febrero, una vez que se
hayan realizado las oportunas
reformas, tras el cambio de titu-
laridad de la empresa, aunque

-1as instalaciones siguen abier-
- tas. Diego GOmez Vigara es un

conocido empresario del sector
automovilistico ya que tiene a su
cargo varios concesionarios de
Renault en distintas ciudades de
la region.

Matriculaciones en 1994, El
volumen de matriculacion de
vehiculos crecio en la provincia
de Toledo durante el pasade ano
un 11,70 por ciento con respeto a
1995, segun los datos facilitados
por la Jefaiura Provincial de

Trafico. Este aumento demues-

tra una ligera recuperacion de la
actividad de venta de vehiculos
con relacién a la profunda crisis
sufrida por el sector en anos an-
teriores. En diciembre, las matri-
culaciones también crecieron.
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AYUDAS Y CONVOCATORIAS

Comercio

Apertura de establecimien-
tos en domingos y festivos en
1997. Una orden de 11 de diciem-
bre de 1996 de la Consejeria de

Industria y Trabajo determina

los domingos y festivos de aper-
tura de establecimientos comer-
ciales en Castilia-La Mancha
para el arfio 1997, con un maximo

de ocho al ano. Se establecen

como domingos y festivos habili-
tados para la apertura de estable-
cimientos comerciales los
siguientes: 5 de enero; 27 de
marzo; 1 de junio; 7 de septiems-
bre; 2 de noviembre; 7 de diciem-
bre; 21 de diciembre y 28 de
diciembre.

Los dias festivos anteriormente
sertalados podran ser sustituidos
por otros, previa solicitud moti-

‘vada del Ayuntamiento interesa-

do ante la Direccién General de
Turismo, Comercio y Artesania,
en la que deberan constar el dia o
dias que se pretenden sustituir y
el dia o dias que lo sustituyen.

La Direccién General resolvera
en e] plazo de 15 dias, entendién-
dose estimada la solicitud si
transcurriera dicho plazo sin
haber recaido resolucion expre-
sa. Esta disposicion entré en
vigor el dia siguiente a su publi-
cacion en el Diario Oficial de
Castilla-La Mancha (27-12.96).

Este calendario se ha realizado -
con los informes preceptivos .

enitidos por las Camaras de
Comercio de la region, as{ como
de otras
Castilla-L.a Mancha.

instituciones de
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| Agricultura

modernizacion de regadios.
Una orden de la Consejeria de
Agricultura y Medio Ambiente,

de 18 de diciembre de 1996, relati-

va a la normativa aplicable alas
ayudas para mejora vy moderni-
zacion de regadios deroga otra
orden con fecha 15 de febrero de
1996, que establecia la normativa
aplicable a las ayudas contem-

pladas en el Decreto 2/1996, de 16

de enero, pues segun los respon-
sables de la Consejeria, la expe-

riencia acumulada desde su

entrada en vigor hace aconseja-
ble su revision con los objetivos
de clarificar su contenido v, al
mismo tiempo, agilizar y simpli-
ficar la tramitacion de los consi-
gitientes expedientes adminis-
trativos. La nueva orden entro
en vigor al dia siguiente de su
publicacion en el Diaric Oficial

de Castilla-La Mancha (17 de

enero de 1997).
[JAyudas de la PAC, Hasta el

proximo 6 de marzo permane-

cera abierto el plazo para que los

agricultores dedicados al cultivo
de herbaceos soliciten las ayudas
de la Politica Agraria
Comunitaria (PAC) correspon-
dientes a las campanas de 1997 y
1998. De actierdo con la orden,
también podrin tramitar la soli-
citud de subvencién hasta el 31
de diciembre de 1997 los ganade-
ros productores de carne. En la

- solicitud, el agricultor esta obk-

gado a especificar la totalidad de
parcelas agricolas.

[DAyudas para mejora y f;‘fﬁfﬂihiiciativa

~ vez que se resueiva la Orden de

‘regula los planes de empleo para

Empleo

[T/Iecho Ambiente ‘

Ayuntamiento de Albacete ha

-aprobado la normativa munici-

pal para la concesion de ayudas
al empleo, dentro de la iniciativa

- comunitaria Horizén, y que con-
tara con una subvencion de 14,5

millones de pesetas. Este proyec.

to incentiva con subvenciones la

contratacion o la ereacion de

. empleo para personas encuadra-

das en tres planes denominados
uBxity,
«Com-Tra», para personas tran-
setintes o sin techo; y «Horizon

- II», para discapacitados fisicos.

Seglin la normativa, aquellas
empresas que contraten a una
persona integrada en cualquie-
ra de estos tres provectos reci-
bird una subvencion que va
desde las 125.000 pesetas, si el
contrato es de tres meses, hasta
las 500.000 pesetas si es por
tiempo indefinido.

Un total de 103 ayuntamientos de
la provincia de Cuenca han soli-

citado ser inclnidos en los Planes
.de Empleo de la Consejeria de
industria y Trabajo de Castilla- -
.a Mancha para el ano 1997, con

los que se espera proporcionar

trabajo a 1.295 desempleados.

Las demandas presentadas

podrian dar lugar a unas 200

actuaciones en los municipios
que han hecho la solicitud, una

la Junta de Comunidades que

1997

- Horizén. EI

para ex toxicomanos:

Plan de Empleo en Cuenca.-

. ':]Sub;,rpnciunes para activida-

des relacmnadas con Ia protec-

- cién “de la Naturaleza. La

Consejeria de Agricultura y
Medio ‘Ambiente mantiene una
linea de subvencién a los cen-
tros de ensefianza para fomen-
tar, en el Ambito escolar, activi-
dades relacionadas con la edu-
cacion -ambiental v la protec-

~cién de la Naturaleza. Por ello,

se ha establecido también para
este aiio una linea de subven-
ciones ‘con cargo a los presu-
puestos de la Consejeria dirigi-
da a cofinanciar programas de
educacién ambiental a través
de los-centros docentes de la
comunidad auténoma y a
potenciar la celebracidon del
«Dia del arbol» por los alum-
nos, |

Las “ayudas ' podrdan cubrir
hasta el 75 por ciento del pro-
grama; sin que la cuantia total
supere la cantidad de 100.000
pesetas. Podrdn solicitar estas
subvenciones todos los centros
docentes no universitarios de
la cumumtlad auténoma. Soélo
se atlmittra una solicitud por
centro..Las peticiones deberan
presentarse entre los dias 1 de
enero y 15 de febrero de cada

-ano en:las delegaciones provin-

ciales de Agriculiura y Medio
Amble_r__lte

Técnicas agrobmluglcas

En Valdeperias (Ciudad Real) se encuen-
tra Ia Escuela de Agricultura Biologica, en
una casa tradicional manchega, En este
lugar se desarrollaran durante los fines de
semana del mes de febrero distintos cursos
para aprender y practicar la agricultura

bioldgica. Los proximos cursillos gque se

desarrollaran durante los sdbados de 102 14
horas y de 16 a 20 horas, y los domingos, de
10 a 14 horas, son los siguientes: Huerto y
jardin biolégico (1 v 2 de febrero);
Elaboracion del compost v practica de 1a fer-
tilizacion (8 y 9 de febrero); Plantacion vy

‘poda de frutales (15 y 16 de febrero) vy

Preparacién del bancal profundo (22 y 23 de
febrero).

Centro de Empleo en Hellin

Recientemente se ha inaugurado en la
localidad albacetenia de Heilin el Centro
Integrado de Empleo e Igualdad de
Oportunidades para la Mujer, cuyo ohjetivo
es propiciar la plena incorporacion femeni-
na en la vida social, cultural, econémica y

politica. Este servicio, situado en el Centro =

de Servicios Sociales de la localidad, contara
con una Unidad de Asescramiento y otra

CURSOSY PUBLICACIONES

Unidad de Empleo, gue a su vez se subﬂiﬁda
en un departamento de orientacion para la

busqueda de traha]n y otro de mfurmamnn |

para la creacion de empresas,
Agricultura biologica
La Asociacién Vida Sana para el fomento
de la cultura y el desarrollo bioldgicos esta
preparando, en colaboracion con el

Ministerio de Agricultura, el segundo curso
de Espectalizacion en Agricultura Biolégica,

dingldn a licenciados de grado medio y supe-

rior. Fl objetivo es que todas Ia comunidades

auténomas cuenten con un grupo de espe--

cialistas del maximo nivel internacional que
puedan hacerse cargo con garantias de la
ensenanza, la investigacion, la asesoria, la
verificacion, el control de calidad v la certi-
ficacion de los productos bioldgicos. La asis-

tencia a este curso,que se celebrari en el

mes de febrero, puede ser subvencmnada

- por ias administraciones.

Analisis _suciu-laboral de Toledo

La Diputacién Provincial de Toledo ha
editado el libro «Andlisis socio-laboral de )a
provincia de Toledo», obra de Felipe

utai:iﬁn B
e Toledo § '
ha editado
«Andlisis 72

socio- i

laboral de ': i

obrade |
Felipe | = =

Hernandez Perlines. En este trabajo se reco-

- ge, entre otros temas, las caracteristicas de

la poblacién encuestada, como edad,
antigiiedad en la empresa, en la categoria o
en la localidad; el clima social en el trabajo;
Ja motivacion; el factor humano en 1a empre-
sa; el cambio tecnolégico, las condiciones de
trabajo y el sistema de comunicacién en la
empresa, Segun explica Hernandez Perlines,
una de las grandes:preocupaciones de la
empresa en la actualidad «es conseguir ven-
taja competitiva en el desarrollo de su acti-
vidad empresarial. En este sentido, la com-
petitividad de una empresa vendra expresa-
da por la capacidad que tiene de competir en
el sector actual o potencial». En las conclu.

siones se revela que:en la provincia de
Toledo hay un total de 143.700 trabajadnres
ocupados. .
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| 5upnn1endu una reducclnn del lmpactn sobre el medln ambiente.

Programa de ayudas para el aprovechamiento de recursos energetlcos renovables.

.......
- AR L

Transfnrma Ia fuerza del wentn en
. energia eléctrica.

S i

L

Aprovecha el afactn térmico
de la radiacién solar.

Transfnrma Ia radiamén snlar |
en energia eléctrica. |

" '
g oy AT
" [}

Aprovecha materiales vegetales
| como combustible. -

T

Es objetivo del Gobierno de Castilla - La Mancha aprovechar las posibifidades que ofrece
nuestra regién para el desarrollo de alternativas energéticas que no agoten los recursos
naturales '

Las energ:as renovables son una alternativa viable a los recursos energéticos tradacmnales B | xy

La Junta, de Comunidades de Castilta - La Mancha ha adoptado una serie de medidas que Joata de Comunidades do
cnntnbuyen a alcanzar estos objetivos, dirigiendo sus actuaciones a diferentes dmbitos de . Castilla-La M h
nuestra autledad Industria, Vivienda, Investigacion, Furmsaelﬁm,ratc - | aStl d«Ld Mdancind

-----

PARA MAS INFORMACION DlRlGIRSE A LAS DELEGACIONES PROVINCIALES

DE LA CONSEJERIA DE INDUSTRIA Y TRABAJO.

; M, E i ; o e =2 A R ek Biak A ; o Y L ey, : o

o ; I T Ah g% Y BEd R e Eg £F 2 s R e Vi,

N o ol ol b 3 ot oy oy =r - Bl fut A h o b bt e

e e o e B e , e o fete — ) o) e s = s

AL ol [ . . . - LT, ., ) " [ e - d -1 A L -, - M,

i L e, s o frar. i i L s o EE bk Vo LA : o i e S i
oy e i l.‘;::. " « g LS B by il '_ "y asnte 3 L L :._::. -;-:: 3
P o ] oy B Lk~ Para® Pl s o I . h o i L -: 4 .-.' - -." =

_::_!:!: g2 =% ..'-:-'.: _'-_'_'-_ ‘-_.-_.-_ _1;'-' ” _-:1'.. e '!'5.'5: --!;:_‘- A i ! e " sl ] X
2 .-: Y ] x P g -y
A :': - :.' ARy o s - ARET i

E N C S L]

mia de Castilla-La Mancha. #17, 23/1/1997.



