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---,---------------Opinión-------~-------
,----Tribuna económica,--,

ALBACETE y EL
TURISMO RURAL

ACABAde empezar la primavera y con ella comíen-
zan los preparativos de nuestras empresas en el

sector turístico para afrontar la inminente llegada de
la primera oleada importante de visitantes, lo que nos
ocupan con
ocasión de
la festividad
de la Se-
mana Santa.
Una vez

más serán
dos los destí-
nos princi-
pales o, por
decirlo de
otro modo,
los motivos
que atraigan
a los aman-
tes de pasar
entre noso-
tros parte o
todo el pe-
fiado de sus
días de des-
canso: la
vuelta a la
naturaleza
de los luga-
res más bOA
nitos de
nuestro pai-
saje y ahí
están y es-
tarán Rlo-
par, Veste, Alcalá del Júcar, Alborea, Jorquera, Ner-
pío, Molinicos, La Recueja, Las Lagunas de Ruidera,
Letur, Villatoya, Casas de Ves, Peñascosa, Villaverde
de Guadalimar y tantos otros lugares y rincones por
una parte ...
...y por otra los tradicionales modos de celebrar la

Semana de la Pasión a la manera de Tabarra, de
Hellín, de Albacete (declarada este año de interés
turístico). de Chinchilla. de La Roda. del Bonillo. de
Tarazana, o de otros más de nuestros pueblos de rai-
gambre procesional.
O de un tercer tipo, combinando ambas preferen-

cias, dedicando algún día, entre desfIles y tambores,
para ver la zona de la Sierra o la Ribera del Júcar, o
acercarse desde el hotel serrano o el camping ribe-
reño a presenciar un procesión o visitar una de nues-
tras iglesias.
Al servicio de todo ello hay un abanico, cada vez

mayor y más abierto, de instalaciones: hoteles, hosta-
les, restaurantes, mesones, campings, cabañas, casas
rurales, otros servicios hosteleros y/o turísticos y hay
también siete oficinas de turismo que atenderán a
nuestros demandantes de infonnación o de consejo, o
de rutas de viaje o de folletos indicativos, en Caudete,
Ríopar, Veste, Alcaraz, Alcalá del Júcar, Ossa de
Montiel y Albacete, gracias en todos los casos a la la-
bor coordinada de los Ayuntamientos de mayor in-
tención en el apoyo al turismo y a nuestra Junta de
Comunidades de Castilla-La Mancha, que sigue apo-
yando con todo su interés por medio de la labor que
impulsa laDirección General de Turismo, Comercio y
Artesanía.

•
José Luis MORENO

Delegado de Industria y Trabajo de Albacete
•

SEMANA SANTA: «BOOM» TURíSTICO
LA Semana Santa se viene con-

virtiendo en los últimos años en
una de las épocas preferidas por los
turistas para visitar Castilla-La
Mancha. Miles de visilantes eligen
nuestras ciudades y parajes natura-
les para pasar unos días en los que
se combinan el atractivo que des-
piertan las tradiciones puramente
religiosas y las riquezas turísticas,
cada vez más conocidas, que se en-
cierrau en la geografía regíonal, Es
el turismo de interior que en Se-
mana Santa se adapta mejor a la
circunstancia de un período vaca-
cional más corto.
Se trata, en definitiva, del turismo

que Castilla-La Mancha puede ofre-
cer en cantidad pero también última-
mente en calidad. Las previsiones de
ocupación hotelera una vez más ha-
blan muy a las claras del «boom»
turístico que ya por tradición experi-
menta Castilla-La Mancha en esta

época. Inluso ciudades como Cuenca
sufren el problema, ya serio, de la sa-
turación ante la imposibilidad de aco-
ger a los miles de visitantes que acu-
den .atraídos por su famosa Semana
Santa,
La,$ocasiones hay que aprovechar-

las cuando se presentan, y por eso el
sector- debe dar en ocasiones como
estala mejor de sí mismo. Es justo re-
conocer que el esfuerzo de los empre-
sarios del sector viene siendo ímpor-
tante; como tambIén de la Adminis-
tracíén regional responsable, a la
hora de crear una red hotelera. de
restaurantes y de turismo rural que
en muchos casos poco tiene que enví-
diar-al de otras comunIdades. Pero
hay que seguir trabajando en este
mismo sentido, especialmente en el
de la-calidad, para que el boca a boca,
una de las mejores fórmulas de pro-
moción turística, arroje un saldo po-
sitivo.

LA MUJER RURAL, MAYOR PROTAGONISMO
U N estudio realizado por la Aso-

ciación de Mujeres y Familias de
Ámbito Rural (Amfar) pone de mani-
fiesto que la mujer rural de Castilla-
La Mancha es la que menos participa
como titular deexplotaciones agra-
rias, como también su escasa presen-
cia en los órganos rectores de las coo-
perativas.
No obstante, el estudio revela tam-

bién que las mujeres han empezado a
crear algunas pequeñas empresas de
algún sector muy determinado de la
agricultura como el hortícola o del

•

agroturismo, pero todavía se encuen-
trana mucha distancia del camino
que -ha recorrido la mujer en el te-

.. rreno de la empresa industrial o de
servicios, no sólo como empleada de
las mismas sino como dirigentes.
Tradicionalmente la mujer sigue

desempeñando en el medio rural un
importante papel como mano de
obra, pero ya va siendo hora de poner
las medidas para favorecer su presen-
cia en otras facetas de mayor respon-
sabilidad. Y en eso las cooperativas
agrarias tendrían mucho que decir.

-------Nombrespropios------

Francisco J. DevesaAtanasio Ballesteros
El diputado nacional

del PP por Albacete,
Atanasia Ballesteros.
como portavoz de la Co-
misión de Empleo del
Congreso ha anunciado
que el Grupo Popular ha
solicitado al Gobierno
que estudie la problema-
tlca que-genera a las em-
presas subcontratistas
el impago de las socieda-
des con las que contra-
tran servicios en el sec-
tor transportes. Según
Ballesteros, «el Grupo
Popular ha propuesto
que se estudie el pro-
blema de estas empre-
sas, motivada por la ín-,
solvencia de -los contra-
tistas», pues ese impago
motiva que se vean per-
judicados trabajadores
por cuenta ajena y autó-
nomos, como titulares
de esas empresas sub-
contratistas.

',ct

El grupo madrtleño
«Chárter Explorac¡o-
nes», propietario de la
bodega «Luis Megia» de
Valdepeñas, hanom-
brado administrador
único de la empresa al
economista Francisco
José Devesa, tras la dí-
misión del cíudadrea-
leño José JfhtonioAnte-
quera. Devesa, que lleva
siete años trabajando en
empresas con díñculta-
des para intentar ;'reflo-
tarlas, es hombre de
confianza del "resíclente
del grupo, José María
Blanch, quien estéínte-
resado en encontrar una
firma relacionada con el
sector vitivinícola para
participar en el capital
de la bodega. Devesa se
ha mostrado convencido
de la viabilidad de «Luís
Megía» y a recuperar su
cuota de mercado. '

Fernando L. Carrasco
El vicepresidente del

Gobierno regional ..Fer-
nando López Carrasco,
ha abogado por sellar
un compromiso por el
agua que contemple los
recursos hídricos «como
un bien público, de to-
dos, y no como un bien
enajenable en manos
privadas». Al respecto,
López Carrasco ha añr-
mado que «en España
existe agua para todos,
cuyo reparto exige inte-
ligencia, solidaridad y
voluntad política». El vi-
cepresidente regional
hizo estas declaraciones
en la clausura de las 1
Jornadas del Agua, la
Agricultura y el Medio
Ambiente», organizadas
por la Unión de Pe-
queños Agricultores de·
Castilla-La Mancha ce-
lebradas en Villarro-
bledo.
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E RE ENERA

P
ARA el sector de la hostelería de Castilla-La

. Mancha, la Semana Santa es una de las
mejores épocas para hacer negocio. En la

mayor parte de las provincias, la ocupación hotelera se
encuentra al 100 por cien. Una mayor oferta de los

servicios, la apuesta por la calidad y la formación del
personal, sin olvidar la promoción de los encantos de

este territorio, han contribuido a que cada año el número

Toledo. Pilar Hernández
A pesar de no ser Castilla-La

_Mancha, en su conjunto, una re-
gión eminentemente turística, el
resurgimiento en los últimos
años del turismo de interior y
personalizado, está ofreciendo al
sector hostelero una gran oportu-
nidad para su regeneración. Las
cifras que mueve la Consejería
de Industria y Trabajo sobre el
sector turístico permiten asegu-
rar la importancia de este seg-
mento económico para el creci-
miento económico de la región.
Se calcula que el turismo en Cas-
tilla-La Mancha supone el 7 por
ciento de la actividad económica
global, lo que se traduce en un
volumen económico de alrededor
de 200.000 millones de pesetas.
Sin embargo, estas cifras son re-
lativas puesto que existen difí-
cultades de estimación al afectar
a diversos sectores: hostelería,
restauración, comercio, trans-
portes, servicios ...).
De lo que no cabe duda es que

la Semana Santa es uno de los pe-
riadas más atractivos para el vi'
sitante, no en vano la mayor
parte de las plazas hoteleras de la

región en estos días están práctí-
camente ocupadas, princípal-
mente en la ciudades de Toledo y
Cuenca a las que, además de su
ya atractivo patrimonio, se une
sus espléndidas procesiones; en
el caso de Cuenca, su Semana
Santa y la de Música Religiosa
están declaradas de Interés
Turístico Internacional; la de To-
ledo tiene la categoría de Regio-
nal.
Pero hay otros municipios de

Castilla-La Mancha con gran
atractivo turístico en estas fe-
chas; están declaradas de Interés
Turístico Nacional la «Tambo-
rrada» de Hellín y la Semana
Santa de Tabarra, ambas en Al-
bacete; también la Semana Santa
de esta capital tiene la categoría
de Interés Regional.
Tienen declarada la Semana

Santa de Interés Turístico Regio-
nal Ios municipios de:Ocaña, To-
ledo, Calzada de Cala- r---------------....:.----------~
trava, Tarancón y
Ciudad ReaL
Buena parte de los

turistas que visitaron
la región durante 1997
eligieron Semana

de visitantes aumente, en su mayoría de la Comunidad
de Madrid, Valencia, Cataluña y País Vasco. En cuanto
a la oferta turística, en el último año se ha producido un
ligero crecimiento, con un incremento regional de ocho
establecimientos hoteleros y 496 plazas. En total, en la
región existen 176 hoteles con 11.990 plazas y más de
1.800 restaurantes, que ha registrado un aumento,
mientras que el número de bares ha disminuido.

Santa para conocer la geografía
castellano-manchega. En los prl-
meros meses del pasado año,
según datos de la Consejería de
Industria obtenidos del Instituto
Nacional de Estadística, Castilla-
La Mancha recibió un total de
1.118.844turistas, 10 que supone
un crecimiento del 10,17 por
ciento sobre el mismo periodo de
1996.

tal de visitantes al año en torno a
los 6.000.000de personas.. . Los turistas que llegan a la Co-
'munídad Autónoma proceden en
él 82por ciento de otras partes de
España, mientras que el restante
18 por ciento son extranjeros.
Dentro del turismo nacional, to-
'mando como fuente la red regio-
nal de oficinas de turismo, la pri-
mera región emisora de visitan-
'tes hacia Castilla-La Mancha es
la Comuntdad de Madrid (27 por
ciento del total de visitantes es-
.pañoles), seguida de la propia
Castilla-La Mancha (23 por
ciento), dato este último que re-
fleja la importancia del turismo
interno de los propios castellano-
manchegos. A mayor distancia
'se sitúan la Comunidad Valen-
,dana (13por ciento), Cataluña (8
por ciento) y Andalucía (7 por
ciento).
En cuanto al número de esta-

Pernoctaciones
En relación con las pernocta-

clones, la cifra durante el año pa-
sado fue de 1.705.082,con un cre-
cimiento del número de pernee-
taciones del 11.93 por ciento
sobre el año 96.
A partir de estos datos, se es-

tima que la región recibió en 1997
una cifra superior a 1.200.000tu-
ristas, lo que unido a los excur-
sionistas o personas que no duer-
men en la región, da una cifra to-

,';

El caso de Toledo:
Un modelo turístico
que necesita cambios

Toledo. P.H.
La pasada semana se presentó

en la Cámara de Comercio e In-
dustria de Toledo un estudio rea-
lizado por el catedrático de Geo-
grafía Humana Miguel Ángel
Troitiño, y el arquitecto urba-
nista Fernando Prats que, con el
título «Toledo 21:Una Estrategia
Turística para una Ciudad Patri-
monio de la Humanidad», recoge
las carencias y potencialidades
que tiene el modelo turístico de
esta ciudad.
Así, se pone de manifiesto que

el Casco Antiguo de Toledo cons-
tituye un recurso cultural y
turístico de primer orden. Sin
embargo, la riqueza monumen-
tal tiene una limitada Iunclonali-

dad turística, puesto
que de los 103 ediíi-
cios de valor monu-
mental, únicamente
13 están debidamente
acondicionados para
la realización de visí-
tas.
En cuanto a los alo-

jamientos y restauración, en los
últimos años se ha producido un
intenso crecimiento y una diná-
mica de modernización, con una
oferta amplia y diversificada.
Existe entre los empresarios pre-
dilección por emplazar sus nego-
cios en el Casco Histórico, pero
en la práctica la mayoría de las.
nueva oferta se localiza fuera de
éste. Las dificultades para insta-

Toledo necesita realizar un desarrollo turístico equilibrado para su mejor aprovechamiento

larse en el Casco suponen, entre ' de Toledo depende de agentes ex-
otros problemas, un freno para, .' ternos, con pocas influencias de
aprovechar recursos monumen- las decisiones internas. Además,
tales infrautilizados o en desuso, 'existe un escaso desarrollo y pro-
tratándose, por tanto, de un pro- blemas de coordinación de las
blema que trasciende del ámbito -polítícas e infraestructura de
del turismo para afectar al con- 'gestión.
j unto de la ciudad. .. Desde distintos sectores se re-
Otro de los datos que ofrece clama una mayor capacidad de

este estudio es que la situación liderazgo por parte del Ayunta-
de la comercialización turística .míento,
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blecimientos turísticos, en el úl-
timo año se ha producido un li-
gero crecimiento de las plazas
hoteleras, con un incremento re-
gional de ocho establecimientos
hoteleros y 496 nuevas plazas. La
capacidad de establecimientos
turísticos es de 25.553plazas re-
partidas en 814establecimientos.
La evolución de las últimas tem-
poradas es de un incremento mo-
derado de hoteles y un estanca-
miento de establecimientos de
menor categoría.
En cuanto a restaurantes, cafe-

terías y bares, en la evolución del
último año se observa un ligero
descenso del mímero de bares
(-2,5 por ciento) y un incremento
del número de cafeterías (4.03
por ciento) y restaurantes (5,1
por ciento).

Modernización
Estos datos dan una muestra

de que el sector hostelero ha
dado un paso adelante en la
oferta de servicios de mayor cali-
dad. Así lo entiende el presidente
de la Federación Regional de
Hostelería, el ciudadrealeño
Francisco Merino, quien asegura
que en Castilla-La Mancha se ha
entrado en una dinámica de «mo-
dernización y adaptación en vís-
peras de lo que puede ser la ex-
pansión del sector turístico en
Castilla-La Mancha», ante la cre-
ciente demanda del turismo de
interior.
Por este motivo, el responsable

de la Federación Regional de
Hostelería asegura que se está
trabajando, principalmente, en

Política de apoyo
Desde el sector turístico se ha

" destacarlo que la promoción de
, .Ias riquezas de Castilla-La Man-
.dcha en distintos medios de comu-
.::nicación y las campañas realiza-
,das tanto por el Gobierno regio-

, ','nal como por otras instituciones
,(diputaciones, ayuntamientos y
.• organismos autónomos) han con-
tribuido a la afluencia de un ma-
yor número de visitantes en los
, últimos años.

Desde la Consejería de Indus-
tria y Trabajo se apoya al sector
turístico desde una triple pers-
pectiva: ordenación del sector,
incentivos a la empresa turística

que se realizó el año pasado de :; y promoción.
los parques naturales de Cabañe- El apoyo de la Junta de Comu-
ros y las Tablas de Daimiel». nidades a la inversión privada se
Para el hotelero ciudadrea- desarrolla principalmente a

leño, el descubrimiento de la re- través del Decreto de Competití-
gión «nos obliga a preparnos: vidad, por el que se se aprobaron
más, a dar una buena ímagen: en 1997un total de 647 millones
para estar a la altura; porque el. ' de pesetas para subvencionar 165
turismo ha cambiado, ya no es proyectos con una inversión em-
tanto el de masas como el perso- presarial privada prevista de
nalizado, más esmerado, sensible 3.170millones de pesetas. A este
y profesíonal», programa se suman las líneas es-
Por ello, Francisco Merino in- pecíficas para modernización,

síste en que el éxito de un esta- servicios higiénicos y prom 0-
blecimiento reside en «la Iorma-i ción.
ción del personal y en la motiva- Existe asimismo un programa
eión». ; de ayudas con los ayuntamientos
También ha destacado como: " por el que se financia la cons-

positivos para el crecimiento delr trucción de infraestructura turís-
sector turístico en la región la' tica así como actuaciones de pro-
puesta en marcha de algunos>: moción turística de los munící-
proyectos, como el que lidera la .." pios.

En este ámbito de la promo-
El presidente de la Federación cíón, la Consejería de Industriaha renovado por completo en

Regional de Hostelería, 1997 el material turístico. Así-

F . M' mismo se ha continuado con laranclsco enno, asegura que presencia institucional de la re-
el sector ha entrado en una ".gión en las principales ferias na-, .cíonales e internacionales de tu-

dinámica de «modernización y rtsmo, como Filur.

dapt ", en ' per d Entre los proyectos para estea aClon VIS as e una año destaca la aprobación de una
expansión del turismo en nueva Ley regional de Ordena-

Castllla-La Mancha» ción Turística; la recuperaciónde vías verdes y cañadas reales,
siguiendo los pasos de la Vía
Verde de La Jara (Toledo) ola
Cañada Real de Cuenca; la asis-
tencia y participación en la prin-
cipales ferias de turismo y un
plan de señalización turística por
toda la Comunidad que informe
de los distintos servicios.

la preparación de los profesiona-
les «hacemos hincapié en la for-
mación continua y el reciclaje
para ofrecer calidad a los clien-
tes; en definitiva, estamos si-
guiendo el lema nacional delsec-
tor».
y es que, salvando las ciuda-

des de Toledo y Cuenca, el resto
de la región es una gran descono-
cida para los turistas, «por ello es
importante que descubran toda
la riqueza de esta tierra y que
vengan a conocernos). Francisco
Merino considera muy impor-
tante la promoción que desde el
Gobierno regional y otras institu-
ciones están realizando para dar
a conocer todo el territorio au-
tonómico. Como ejemplo, el res-
ponsable regional de Hostelería
ha destacado el caso de Ciudad

Real durante la pasada Semana
Santa, que experimentó una ocu-
pación completa, algo que no se
había producido nunca. «Creo
que buena parte de este éxito de
ocupación se debe a la promoción

,Real y que en su segunda edición
tendrá como sede Albacete.
Otro respaldo para el sector

hostelero ha sido la elección de
, .Cíudad Real para organizar el VII
Congreso Nacional de Restaura-
ción en el año 2000.Así se decidió
" la pasada semana en el VI Con-
-:.greso que tuvo lugar en la ciudad
"""gallega de Santiago de Cumpos-
tela.

agrupación de Cuenca, que ha in-
cluido en Internet una promo-
ción denominada «Quijote}), así
como la celebración del 1 Con-
curso Nacional de Cocina Man-
chega el pasado año en Ciudad
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El cartel de «complete»se colgará en la mayor
parte de los establecimientos hoteleros de la región

•

L
A afluencia de visitantes a las distintas provincias
de la región durante la Semana Santa se debe
tanto al atractivo de algunos actos religiosos,

declarados de Interés Turístico en distintas categorías, .
como a los numerosos encantos naturales, culturales o
patrimoniales que se pueden encontrar en esta región.
La ocupación hotelera durante estos dias festivos está
prácticamente al 100 por ciento, sobre todo en las
ciudades de Toledo y Cuenca, así como en los

establecimientos rurales aistribuidos en las sierras y
parajes naturales del territorio regional.

Guadalajara. M.R. I Ciudad
Real. C. C. ¡Totedo. P. H.

En la provincia de Ciudad
Real, la Semana Santa se ha con-
vertido en un evento de gran
atractivo turístico, muy arrai-
gado en la gran parte de los mu-
nicipios. En la capital. un afio
más, gran número de lugareños,
que por motivos laborales resí-
den en otras comunidades autó-
nomas, siguen siendo fieles a la
Semana religiosa, para disfrutar
de los recogidos y solemnes actos
procesionales en los que destaca
la austeridad y devoción de los
participantes.
El presidente de la Comisión

Permanente de la Semana Santa,
Pascual Sánchez, ha subrayado
que el interés por la fiesta se
acrecienta, año tras año, hasta el
punto que está aumentando, de
forma notable, la presencia de la
mujer y de los jóvenes en las her-
mandades.
La mayoría de los hoteles de la

capital superan la mitad de su ca-
pacidad en ocupación y en otras
zonas de la provincia, como Al-

• magro y Calzada de Calatrava, se
puede afirmar que «no cabe un

Albacete. Amparo Álvarez
La Semana Santa constituye

en Albacete un periodo de cre-
ciente aflüencia turística, tanto
en el medio rural como en los lu-
gares donde los actos religiosos
concitan multitudes a golpe de
tambor. La puesta en marcha de
siete oficinas de turismo por la
provincia y las inversiones en In-
fraestructuras hoteleras durante
el año pasado están contribu-
yendo a elevar el listón de la de-
manda de muchos puntos de la
provincia. Hellín y Tabarra,
donde estos días no descansan
los redobles, el lleno está garan-
tizado, según los datos de los
hosteleros locales y de la Delega-
ción de Industria y Trabajo, pero
también la capital será este año
un punto de encuentro significa-
tivo.
La Semana Santa albacetense

concita procesiones de extraordi-

alfiler). No hay que pasar por
alto la tradicional costumbre y
popular juego «de las caras», en
la segunda población cíudadrea-
leña, en la jornada del Viernes
Santo, un municipio de unos
10.000 habitantes que ve en su
día duplicar su población con mi-
les de visitantes de otras provino
cias de España, atraidos por el
peculiar juego que mueve, según
recuerda el alcalde Francisco Es-
pinosa, millones de pesetas, sin
que nunca se hayan producido
incidentes.
Otras poblaciones de Ciudad

Real también llaman la atención
por sus peculiaridades, como Al-
magro, Aldea del Rey o Daimiel.

Toledo
Por su parte, la Semana Santa

de Toledo, declarada de Interés
Turístico Regional, junto al ya
indudable atractivo turístico de
esta ciudad Patrimonio de la Hu-
manidad, hacen que por estas fe-
chas todos los años se cuelgue el
cartel de completo en los hoteles
de la capital regional.
El presidente provincial de

Hostelería, Enrique Salamanca,

Los actos procesionales son uno de los atractivos de la región

asegura que estos días el sector
se ve desbordado por la afluencia
de visitantes, por lo que es nece-
sario ampliar el número de traba-
jadores. Considera que los esta-
blecimientos de la capital han re-
alizado un gran esfuerzo por
mejorar sus infraestructuras.

Guadalajara
Por su parte, Guadalajara y su

provincia pese a vivir estos días
con el sentimiento y la austerí-

La Semana Santa de
Albacete, declarada este año
de Interés Turístico Regional
naria participación, a las que
pueden acudir entre 8.000 y
10.000 nazarenos, y ha sido decla-
rada este año de Interés Turís-
tico Regional, ]0 que atraerá sin
duda a un mayor número de visi-
tantes. Los hoteles de la ciudad
tienen ya un número de reservas
muy importante, de turistas que
aprovecharán para hacer itinera-
rios por la provincia estos días.
El turismo rural colgará el car-

tel de completo en casas rurales
y cabañas de la Sierra del Segura

y La Manchuela, más que los
campings, donde la época de ma-
yor afluencia se produce más en-
trada la primavera y el verano.
Letur, Jorquera o Riópar serán
puntos de atracción de visitantes
de las regiones de Valencia y
Murcia, fundamentalmente, se-
guidos por otras comunidades
como Madrid, a mayor distancia.
En conjunto, tanto la adminis-
tración como los profesionales de
la hostelería esperan ocupacio-
nes máximas de una clientela de-

dad típicas de Castilla, es más
que nada destino de visitantes
que-llegan a descansar a los luga-
res -más significativos de su geo-
grafía. En este sentido son los pa-
rajes del Alto Tajo, la Sierra de
Tejera Negra, Molina de Aragón
y Sjgüenza los puntos más desta-
cados de los itinerarios y destí-
nos del turismo de Semana
Santa .
De hecho la recién inaugurada

Central de Reservas trabaja

seosa de naturaleza, descanso,
recorridos culturales y buena
gastronomía.
Si las previsiones de ocupación

delos establecimientos albace-
tenses pueden rondar en el con-
junto provincial el 95 ó 100 por
cíen, los desplazamientos a otros
puntos de ciudadanos de la pro-
vincia también serán Importan-
tes. La Asociación de Agencias
de.~Viajes reconoce que la de-
manda está siendo más elevada
que el año pasado, y que la bo-
nanza económica parece haber
llégado por fin a las actividades
de ocio y tiempo libre. La ma-
yoda de los viajes concertados
POl" los albacetenses se produ-
ctrén en desplazamientos cortos:
hacia la playa levantina; en cir-
cultos por Galicia o Andalucía
para disfrutar de rutas monu-
mentales o paisajísticas, o a los
archipiélagos balear y canario.
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--------------- TURISMO EN SEMANA SANTA ---

desde hace días para conseguir
alojar a los turistas.
Las previsiones de ocupación

hotelera en estos lugares boro
dean el 100por cien, según el de-
legado de Industria y Turismo
Ángel Padríno, quien además
destaca que el interés creciente
de los profesionales del sector su-
pera día a día la calidad del tu-
rismo, que en Guadalajara se de-
canta esencialmente por los esta-
blecimientos rurales; por lo que
se refiere a Guadalajara capital
las previsiones de ocupación se
sitúan en torno al 60 Ó 70 por
ciento, aunque se espera superar
estas cifras, al reclamo de la es-
perada declaración por parte de
la Junta de Comunidades de
Fiesta de Interés Regional, que la
ciudad viene demandando desde
hace años.
Guadalajara celebra la Semana

Santa con solemindad y son mu-
chas las cofradías que cuentan
con pasos llenos de historia naci-
dos de maestros artesanos de
hace cientos de años. En la pro-
vincia destaca con nombre pro-
pio la llamada «Pasión Viviente)
de Fuentelencina, donde miles
de visitantes asisten todos los

Cuencaultima los preparativos ante
la afluencia de miles de visitantes

hoteles de una a cuatro estre- dos obtenidos el año pasado,
nas de una cobertura de 450 ha- puntos de información en los lu-
hitaciones, con una capacidad', gares más concurridos de la cíu-
aproximada para 1.000 perso-' dad, que complementarán el
nas. Muchos clientes y agencias trabajo de la Oficina Municipal
de viajes han hecho sus reser- de Turismo en la Plaza Mayor.
vas con uno o dos meses de an- Según su responsable, Ángel
telación y son fechas de muy Quintero, un grupo de jóvenes
buena ocupación, sobre todo el que realizan la prestación social
Jueves y Viernes Santo, pero' sustitutoria serán los encarga-
hasta última hora la gente no se; ,dos de informar a los turistas en
decide a venir». ' las inmediaciones del Teatro-
Asimismo, José Manuel Abas' . Auditorio, Puente de San Pablo,

cal considera conveniente que, Plaza de Ronda y Plaza del Tra-
la celebración del Festival Inter-, buco. También se encargarán
nacional de Música Religiosa no de indicar a los conductores las
siga coincidiendo con la Se-. zonas de aparcamiento que va a
mana Santa como está ocu-. habilitar la Corporación en el
rriendo en las últimas edícío- barrio de Villa Román, las ínme-
nes, pues mejorarían los datos diaciones de la Escuela de Ma-
de ocupación hotelera. A su juF., gisterio y el recinto ferial, con la ,
cío, «hace unos años dio muy': señalización preceptiva, para
huenos resultados y me consta descongestionar el centro de la
que el Ayuntamiento está estu-: ciudad y el casco antiguo por el
diando que la Semana de Mú~ que discurren los pasos proce-
sica Religiosa se celebrer el fin sionales. A juicio de Quintero,

de semana anterior «este año la retransmisión por
con los tres primeros' Televisión Española de los San-
días de Semana tos Oficios del Jueves y Viernes
Santa». Santo, la procesión de la Paz y la
Por su parte, la Caridad y la Vigilia Pascual

Concejalía de 'I'u- será un paso muy importante
rismo y Tráfico ha para difundir aún más nuestra
decidido este año ciudad y nuestra Semana Santa,
volver a instalar, por;' que ya de por sí es muy cono-
los buenos resulta-. cída». El Ayuntamiento distri-

buirá ejemplares de la segunda
La Semana Santa de \ edición de una guía turística es-
Cuenca, declarada de t pecífica de la ciudad, que se
Interés Turístico ,.;,.
Internacional hace que complementará con los folletos
esta ciudad se editados por la Diputación Pro-
convierta durante vincial y la Junta de Comunida-
estos días en un des. Según los datos facilitados
hervidero de por la Oficina Municipal de Tu-
visitantes, que rismo, durante la Semana Santa
también tienen la de 1997, pidieron información
oportunidad de i 4 000 5 000 ísít tconocer los encantos en re. y. VIS} an es
de una Ciudad procedentes la mayoría de la
Patrimonio de la Comunidad Valenciana, Ma-
Humanidad. En la drid, Cataluña, País Vasco y An-
imagen, un aspecto d~" dalucía, así como de Alemania,
la catedral, en el '" Francia y Estados Unidos.
centro histórico

Cuenca. Miren Delgado
Las instituciones locales y la

Agrupación Provincial de Hos-
telería ultiman estos días los
preparativos para acoger a un
gran número de visitantes du-
rante la Semana Santa, época
en la que llega a triplicarse la
población de Cuenca. Mientras
que los hosteleros confían en
que se cumplan sus expectati-
vas y que toda la oferta se cu-
bra, el Ayuntamiento de la capí-
tal ha diseñado una serie de ac-
tuaciones para hacer más
cómoda la estancia en la ciudad
a los turistas y a la propia pobla-
ción. El vicepresidente y res-
ponsable del grupo de hoteles
en la Agrupación Provincial de
Hostelería, José Manuel Abas-
cal, ha indicado que las perspec-
tivas son similares a las del año
pasado, pues la capacidad es
prácticamente la misma. (Dis-
ponemos -ha explicado- en los

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economía de Castilla-La Mancha. #73, 2/4/1998.



8/ ABe ECONOMfA DE CASTILLA LA MANCHA JUEVES 2-4-98

---EMPRESAS-------------------c'-------

Breves

Caja de Castilla-Le Mancha
La Caja de Castilla-La Mancha y el Arzohts-

pado de Toledo han firmado un convenio de
colaboración mediante el cual se fijan el con-
junto de condiciones por el que se regirán las
relaciones económicas y financieras de CCM
con el Arzobispados. CCMestablece nna linea
especial de préstamos de carácter libre, por
un importe de 500millones de pesetas, desti·
nadas a cubrir las necesidades de inversión
de las distintas parroquias e instituciones de
la Diócesis de Toledo, así como las necesida-
des de los párrocos en el desempeño de su la-
bar pastoral. La finalidad de estos préstamos
es la financiación de la construcción de nue-
vos templos, complejos parroquiales y otros
centros en los que la participación de la Dió-
cesis sea determinante en la iniciativa.

Manpower
La empresa de empleo temporal Manpower

ha abierto una nueva oficina en Toledo. Se
trata de la tercera sucursal de Manpower en
Castilla-La Mancha. Las otras dos están sí-
tuadas en Albacete y Guadalalara. Además,
esta compañía tiene previsto abrir próxima-
mente una cuarta oficina en Cuenca. Con la
oficina de Toledo se reforzará la presencia de
esta empresa en la zona centro, donde la cifra
de negocio superó los 1.300millones de pese-
tas en 1997,que representa el 9 por ciento de
la facturación total de la compañía, que al-
canzó los 14.800 millones de pesetas. La
nueva oficina favorecerá la creación de em-
pleo en la zona, sobre todo en el sector de co-
mercio y distribución, además del de serví-
cios financieros y de seguros. Manpower
opera en España como empresa de trabajo
temporal desde 1994. En 1996dectdió comen-
zar un periodo de expansión y actualmente
cuenta con casi 80 oficinas distribuidas en
todo el país.

Gas Castilla·La Mancha
Una vez subsanadas las deficiencias del

proyecto, el Aynntandento de Toledo ha con-
cedido licencia a Gas Castilla-La Mancha
para que comiencen las obras. Así, se han
concedido tres autorizaciones a esta empresa
para ejecutar canalizaciones en el barrio de
Palomarejos, Paseo de San Eugenio, calle
Oslo, Copenhague, calle Roma y carretera de
Mocejón. En un principio la Comisión de Go-
bierno rechazó la solicitud de licencia por-
que, como explicó el alcalde, Agustín Conde,
la empresa «no tenía un proyecto claro y con-
creta de cómo se iba a hacer la reposición del
firme». Gas Castilla-La Mancha ya ha concre-
tado la información requerida por el Ayunta-
miento, y según el alcalde, «parece ser que no
habrá problemas en el futuro».

Umano
La empresa de trabajo temporal Umano

inauguró el martes una nueva agencia en To-
ledo. Las instalaciones, situadas en el centro
de la ciudad, dispone de una sala de forma-
ción, que contará con un vanguardista siso
tema multimedia de selección y formación,
diseñado exclusivamente para el Grupo Pro-
segur, al que Umano pertenece. Esta com-
pañía ha creado una división especializada en
Hostelería y Turismo con el objetivo de ges-

Alrededor de un 35 por
ciento de los alumnos

que han hecho
prácticas en empresas

de Toledo han
conseguido después
un puesto de trabajo

Más de 500 alumnos.de Fonnación Profesional
harán prácticas en empresa.s de Toledo

G
RAe/AS al acuerdo firmado entre la FederaCión Empresarial Toledana

y la Dirección Provincial del Ministerio de Educación y Cultura,
alrededor de 500 jóvenes de Formación Profesional y programas de

Garanlfa Social podrán hacer prácticas en empresas de la provincia de Toledo.
Los puestos más demandados por los estudiantes para hacer las prácticas

son el administralivo, aunque se realizan en todos los campos como sanidad,
electrónica, informática, contrucción o comercio.

Toledo. D.T.
Alrededor de 500alumnos

de Formación Profesional y
programas de Garantía So-
cial podrán hacer prácticas
en empresas de la provincia
de Toledo, según establece
el convenio suscrito por la
.Federación Empresarial To-
ledana y la Dirección Pro-
vincial del Ministerio de
Edncación y Cnltnra.
El convenio, firmado por

el presidente de Fedeto, Fer-
nando Jerez, y el di-
. rector provincial del
MEC, Amador Do-
mingo, el lunes, tiene
vigencia por un año,
se prorrogará sucesi-
vamente con el
acuerdo de las dos
partes y su finalidad
es contribuir a la in-
serción laboral de los
estudiantes, según
indicó Fernando Je-
rezo
Según explicó el director

provincial del MEC, desde
1990, el sistema educativo
exige a los alumnos la reali-
zacióni de prácticas para
completar su formación en

los centros de trabajo, por creación de una comisi ón
un mínimo de 300horas. 'mixta de seguimiento, for-
Hasta el momento, alre- ;mada por dos representan-

dedor de un 35 por ciento de tes de la Federación Empre-
los alumnos que han hecho sarial Toledana y otros dos
práctica en las empresas de del Ministerio, quienes se
la provincia de Toledo han' reunirán de forma trimes-
conseguido después un tral para hacer una valora-
puesto de trabajo. ción de lamarcha del conve-
Por sectores, los puestos ' nío.

más demandados por los es- Los gastos de transporte
tudíantes para hacer prácti- " de los alumnos están sufra-
cas en empresas son de ad- '.' gados por el Ministerio, que
ministrativo, aunque se rea-. también compensará a las

empresas por ím-
porte de 200pesetas
por hora, aunque la
mayoría de revíer-
ten ese dinero en los
centros de forma-
ción.
Tanto Fernando

Jerez como Do-
mingo Amador des-
tacaron en la firma
del convenio que
con este acuerdo no
se pretende susti-

tuir trabajadores por alum-
lizan en todos los campos; ; nos, sino que estos realicen
como en sanidad, eíectro-". prácticas defonnación para
níca, informática, construc- l que puedan acceder a un
ción o comercio. puesto de trabajo con una
El convenio establece la ' mayor experiencia.

tionar los recursos humanos y cubrir las neo
cesidades temporales así como los imprevis-
tos de ocupación. Umano cuenta a nivel na-
cional con un total de 70 agencias y la previ-
sión de abrir 100 más en los próximos dos
años. En 1997la factnración fue de 6.600mi-
llones de pesetas experimentando un creci-
miento de más de un 250por ciento respecto a
1996.

tiene como objetivo fomentar el crecimiento
y desarrollo empresarial en España, ha dese-
rrollado un servicio de infonnación instantá-
nea sobre concursos públicos de particular
utilidad para las empresas que desarrollan su
actividad entoda la provincia.

Asociación de madera

IEFI
El pasado sábado se celebró en Ciudad Real

la Asamblea General Ordinaria de la Asocia-
ción Provincial de Empresarios de la Madera
y Corcho; en la misma se hizo un repaso a las
distintas actuaciones realizadas en el último
año y se dieron a conocer algunos proyectos,
como el de la creación de un centro de forma-
ción para la madera, que tendría ámbito re-
gíonal y se situaría en Ciudad Real. Este ceno
tro servirá para proporcionar a los trabajado-
res el acceso a las últimas tendencias y
novedades tecnológicas y así contribuir a po-
tenciar la competitividad de las empresas del
sector. El presidente de la Asociación, Pedro
García-Muñoz, informó en esta Asamblea de
los pasos dados para conseguir este centro y
de la recpetividad encontrada en las díferen-
tes administraciones e instituciones a las que
se ha dirigido esta organización empresarial.

Estudios realizados por el Instituto Es-
pañol de Fomento Industrial (IEF1) han
puesto de manifiesto que muchas de las em-
presas que desarrollan su actividad en el ám-
bito geográfico de Toledo no presentan licita-
ción de obras en los más de 300concursos pú~
blicos que se convocan diariamente en
España por las administraciones públicas
(ministerios, consejerías, ayuntamientos, di-
putaciones, organismos autónomos ...). El mo-
tivo de esta ausencia de presentación de solí-
citndes estriba bien en la falta de ioformación
sobre la existencia de estos concursos o por-
que cuando la conocen ya es demasiado tarde
para optar a ellos. Canciente de esta caren-
cias de las empresas de Toledo, el IEFI, que
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Fecmes realiza un proyecto de
adaptación a los nuevos mercados
productivos del sector de puertas

L
A Federación Empresarial de Castilla-La Mancha de Economra Social
(Fecmes), en colaboración con el Forcem y ei Fondo Social Europeo,

ha realizado un proyecto de adaptación a los nuevos escenarios
productivos del sector de puertas, con la finalidad de investigar el modo en

que los cambios tecnológicos y necesidades del mercado afectan a la
cualificación de los trabajadores del sector. Este proyecto consta de tres

áreas: Investigación de la situación actual del sector; obtención de los puestos
de trabajo emergentes parlas cambios tecnológicos y de mercado, y creación

de los itinerariosde adaptación de los recursos humanos.

Toledo. P. H.
Según el estudio re-

alizado por Fecmes, a
nivel nacional, los ma-
yores productores de
puertas de madera se
concentran en Castilla-
La Mancha, y dentro
de la región. las empre-
sas se sitúan, princi-
palmente en las pro-
vincias de Toledo y
Cuenca; más concreta-
mente en las localida-
des de Villacañas y Va-
lera de Abajo. En ta
primera población se
fabrican básicamente
puertas carpinteras o
plafonadas, mientras
que en la localidad
conquense de Valera se
producen exclusiva-
mente puertas macizas o caso
tellanas.
La puerta plana en Casti-

lla-La Mancha no tiene exce-
siva representatividad, co-
rrespondiendo los mayores
índices productivos a Casti-
lla y León y la Comunidad
Valenciana. En el caso de Va-
lera de Abajo, se trata de pe-
queñas empresas de carácter
familiar, con un sistema pro-
ductivo semíartesanal, mien-
tras que en Villacañas se si-
gue el modelo de
mediana/gran empresa de
producción industrializada.
En ambos casos, las fórmulas
de economía social (coopera-
tivas y sociedades anónimas
laborales) son especialmente
representativas.
El proyecto, presentado el

pasado ñn de semana en To-
ledo a los empresarios del
sector, refleja que la mayor
parte de los trabajadores son
hombres -la presencia de
mujeres queda limitada, bá-
sicamente, al departamento
de administración- y el 50
por ciento no supera los 30
años.
En las empresas fabrican-

tes de puertas de madera ma-
ciza se observa un organi-

Los empresarios de puertas se han interesado por el proyecto de Feemes

grama funcional plano, con
dos niveles representados:
gerencia y fabricación. Es de-
cir, no cuentan con la estruc-
tura necesaria para poder en-
frentarse al entorno de forma
competitiva. Por contra, las
empresas de puerta plana y
carpintera presentan un or-
ganigrama con mayor disgre-
gación departamental y me-
nor polivalencia.

Nuevas tecnologías
. En cuanto a la implanta-
ción de nuevas tecnologías,
ésta se concibe fundamental-
mente como la renovación de
la maquinaria y equipos, in.,
dependientemente de que es-
tos sean más novedosos en el
mercado.
;Respecto a los sistemas de

aseguramiento de la calidad.
también se detectan grandes
diferencias de mentalidad
según el tipo de empresa. En
las microempresas se ob-
serva que la gestión de la ca~
lidad no es un objetivo priori-
tario, lo cual no quiere decir
que no exista inquietud por
el resultado final, marcado
esencialmente por las cre-
cientes exigencias de sus

clientes. La falta de prepara-
ción, el desconocimiento de
las ventajas que reporta el
control sistemático de la cali-
dad y los elevados precios en
este campo hacen que la im-
plantación de los sistemas de
gestión de calidad no esté de-
masiado extendida. Única-
mente en las grandes empre-
sas de fabricación índustría-
lizada se detecta mayor
preocupación y grado de im-
plantación de sistemas de ca-
lidad basados en las normas
ISO 9000 para obtener el cer-
tificado de empresa y la certi-
ficación de producto.

Formación
En el capítulo de forma-

ción, el estudio realizado por
Fecmes indica que el porcen-
taje de empresas que ha reci-
bido formación en el sector
de puertas se sitúa en torno
a121,3 por ciento. Las empre-
sas de fabricación de puertas
carpinteras muestran un alto
nivel de formación en rela-
ción con el resto de empresas
del sector. Los planes forma-
tivos más desarrollados son
los diseñados por las empre-
sas más competitivas.

.-----El consultor ----,
Perseguir la morosidad (11I)

Patricio C. sANCHEZ CASTIÑEIRA
Denla yMolero S.L.

Centro Como Buenavista. Mód. 3. 1-4.
Toledo· Tfno. 254538

Recordemos que hemos tratado det de-
lito de alzamiento de bienes como aquella
conducta del deudor que consiste en huir
llevándose 10que pertenece a los acreedo-
res, o por lo menos, ocultar todo o parte
del patrimonio para que estos no lo pue-
dan haber.
Éste es nn tipo de delito de tendencia,

bastando la intención del deudor de perju-
dicar a los acreedores, mediante la oculta-
ción o la huida que obstaculiza la recla-
mación, sin que sea necesario que dicha
reclamación quede total y absolutamente
imposibilitada.
Sobre el tipo de insolvencia requerida,

no se exige una insolvencia real y efec-
tiva, sino una verdadera ocultación de
bienes que sea, o razonablemente se crea
que pueda ser, un obstáculo para el éxito
de la vía judicial. Es decir, la insolvencia
del deudor puede ser total o parcial y real
o aparente.
Por último decir que para condenar a

un deudor por este delito se requiere que
éste, además de conocer y querer la comi-
sión del delito, conociese y desease causar
un perjuicio a sus acreedores.
Con la persecución de este tipo de deli-

tos se consiguen dos objetivos. El primero
consiste en que el deudor puede ser con-
denado con hasta cuatro años de cárcel y
una multa de hasta treinta y seis millones
de pesetas (que de no pagar se conver-
tirán en hasta un año más de cárcel o de
trabajos para la comunidad, a criterio del
juez).
Resulta comprensible pensar que ante

tamaño castigo, el deudor trate de alcan-
zar un acuerdo con el acreedor para pa-
garle a cambio de que éste desista de la ac-
ción penal.
El otro objetivo que se consigue es que

"la sentencia que condene al deudor decía-
rará nulos de pleno derecho todos los ac-
tos o negocios que se hayan realizado para
ocultar los bienes, siempre que no se per-
judique a terceros de buena fe.
Como casi siempre los terceros son de

mala fe (parientes o amigos del deudor
que se han puesto de acuerdo con éste), se
consigue con esta vía penal que los bienes
vuelvan al patrimonio del deudor y con
ello consigue el acreedor cobrar su cré-
dito .
Por todo ello recomendamos al desespe-

rado acreedor que se encuentre en alguno
de los supuestos descritos en estos artícu-
los que emprenda contra el moroso recal-
citrante la vía penal por el delito de alza-
miento de bienes.
El balance de su empresa se verá re-

compensado y la sociedad le agradecerá
haber (quitado de la circulacíón» a otro
moroso más. La seguridad del tráfico mer-
cantil, que redunda en su beneficio y en el
de todos los ciudadanos. requiere para su
sanidad perseguir con dureza estas con-
ductas.

,
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Agronoticias

Plan de Humedales
La asociación agraria Asaja de Ciudad Real

ha criticado el modo de regulación del Plan
de Humedales, porque establece ciertos re-
quisitos que dificultan a los agricultores de
estas zonas la petición de ayudas. Asala ha
pedido que la Consejería de Agricultura rea-
lice una revisión y modificación urgente del
decreto y la orden que desarrollan el Plan
para facilitar a los agricultores el acceso a es-
tas ayudas y conseguir la conservación de los
acuíferos y el ahorro hídrico.

Ventas aceite de oliva
Las ventas de aceite de oliva durante el

mes de febrero ascendieron a 36,46 millones
de litros, prácticamente similares a los 36,5
millones del mes de enero, según la Asocia-
ción Nacional de Industriales Envasadores
Refinadores de Aceites Comestibles (Aníe-
rae). De este volumen, 12,5 millones de litros
correspondieron a aceite de entre 0,5 y 1,5
grados; otros 17,3 millones a aceite de hasta
_0,5 grados; 3,9 millones a virgen de hasta dos
grados y el resto, 2,5 millones, a virgen extra.
el orujo de oliva sufrió un descenso en este
periodo, al pasar de 5,2 millones de litros en
enero a 4,7 millones de litros en febrero.

Bodegas «Hermanos Rubio»
La bodega «Hermanos Rubio» de Villase-

quilla (Toledo) ha sacado al mercado una
nueva marca de vino con el nombre de «Ri-
bera de Algodor», en la variedad de blanco,
rosado y tinto, elaborados con uvas de la tie-
rra y embotellado en las propias instalacio-
nes de esta empresa vitivinícola. Además,
esta bodega, dentro de su política de expan-
sión y mejora, ha puesto a la venta una nueva
variedad de tinto cencibel de la marca
«Señorío de Zocodover», elaborada con uvas
de la cosecha del 97_Los vinos de esta bodega
toledana están acogidos a la Denominación
de Origen (La Mancha».

Mercado Nacional de Ganado
Cerca de 70.000 cabezas de vacuno, ovino,

caprino y equino acudieron al Mercado Na-
cional de Ganado de Talavera durante las
doce sesiones del primer trimestre del año, lo
que supone un 27 por ciento más de entrada
que el registrado durante el mismo periodo
de 1997.En este primer trimestre acudieron a
las instalaciones ganaderas 16.704 caezas de
vacuno mayor y menor, 41.877 piezas de
ovino mayor y menor, 10.131 cabezas de ca-
prino mayor y menor y 672 piezas de caballar
y mular. En el mismo periodo del 97 acudie-
ron al Mercado unos 55.000 animales, unas
15.000cabezas menos que en el 98.

Convenio mejora ganado ovino
La Diputación Provincial de Toledo y la

Asociación Nacional de Criadores de Ganado
Ovino Selecto de Raza Manchega han fir-
mado un convenio con el fin de mejorar la
producción ovina y mantener las característi-
cas morfológicas de la raza. El convenio, que
tiene una dotación económica de 3,5 millones
de pesetas, seala como beneficiarios de las
ayudas a los titulares de explotaciones de
ovino en la provincia de Toledo .

•

Viso del Marqués cuenta con una de las
almazaras más modernas de la región

•

M
~Sde 90 millones de pesetas ha invl'irtido la cooperativa almazara

eeVirgen del Valle» de la localidad,;ciudadrealeña de Viso del
Marqués para modernizar sus insialaciones y adecuarlas a la

demanda existente, ya que las anteriores dependencias, dentro del casco
urbano de la localidad, se habían quedado pequeñas, El nuevo local cuenta
con 16 depósitos de acero inoxidable con capacidad para cincuenta y cinco

toneladas cada uno. Esta cooperativa, que cuenta con 1.200 socios de la
comerca, vende el 70 por ciento de su aceite a Italia.

Ciudad Real. C. det Campo
La cooperativa «Virgen del

Valle» de Viso de Marqués se
ha convertido en una de las
más modernas de Castilla-La
Mancha tras la remodelación
que se ha llevado a cabo y
que ha supuesto una impor-
tante inversión cercana a los
90 millones de pesetas, si
bien el 39,5 por ciento del
coste se ha sufragado gracias
a una subvención del Feega
Garantía.
El nuevo 'centro cooperati-

vo entró en funcionamiento
el pasado mes de enero y ha
llenado de satisfacción a los
miembros adscritos a él
teniendo en cuenta las inno-
vadoras instalaciones que se
han acondicionado en el
municipio de unos siete mil
habitantes.
La cooperativa, que cuenta

con 1.200 socios pertenecien-
tes no s ólo al término víseño,
sino a otros cercanos como
Huertezuelas, San Lorenzo y
Almuradiel, se había queda-
do pequeña y se
hacía necesario
cambiar su ubica-
ción, hasta ahora,
situada en el casco
urbano, de ahí que
el pasado verano,
en Junta General,
se tomó la decisión
de poner en mar-
cha el ambicioso
proyecto,
Segun señala el

secratario de la
Junta Directiva,
Francisco Sánchez
Caminero, la nueva
cooperativa se alza
en un local anti-
guo, habiendo
acondicionado 16
depósitos de acero inoxidable
con capacidad para 55 tonela-
das cada uno, en una nave
que cuenta además con cale-
facción para que el aceite se
mantenga lo más estable
posible. También cuenta con
una nave de 400 metros cua-
drados de fabricación con dos
líneas de dos fases para mol-

,

turar 100.000 kilos cada-una
at día -o 36 toneladas/hora,
cada línea- consideradas
totalmente ecológicas, yá que
no generan alpechín o sus-
tancia contaminante que se
venía arrojando en balsas de
evaporación. Anteriormente
la molturación se producía
en tres fases. '

Moderna tecnología
Sin duda, según Sánchez

Caminero, la cooperativa
cuenta con la más moderna
tecnología, en un solar de
cinco mil metros cuadrados,
a las afueras del municipio;
buena parte del mismo ha
sido cedido por el
Ayuntamiento de Viso del
Marqués. En el proyecto de
ingeniería se ha seguido el
modelo andaluz, ya que se
visitaron múltiples coopera-
tivas aceituneras enTaén
antes de su promoción.'
El centro además ha-stdo

acondicionado con eqíüpos
informáticos de última tecno-

tamos con una fábrica pensa-
da para más allá del año
2000~).
La cooperativa cuenta con

un patio de recepción cubier-
to, una caseta de control y
una báscula nueva y además
de las funciones de almazara
ofrece servicios de repuestos
agrícolas, fertilizantes,
almacén de silos, etc.,
además de otras actividades.
Precisamente, la aceituna

que se produce en Viso de
Marqués es de la variedad
cornicabra, de gran calidad,
sobre todo en las explotacio-
nes de olivos que se encuen-
tran en la sierra, Se da la cir-
cunstancia de que la mayoría
de la producción, el 70 por
ciento, se exporta a diversas
ciudades italianas, admira-
das por las características
organolépticas del producto
manchego «ya que nuestros
aceites dan olor, sabor y
color».

Producción
En la presente

campaña se han
recogido 5.100_000
kilos, dos millones
más que el año
pasado. Es de des- _
tacar que en esta
comarca está
aumentando, de
forma vertiginosa,
la plantación de
olivos.
La junta directi-

va de la cooperati-
va «Vírgen del
Valle», presidida
por Luis Calzada
Camacho, está
compuesta por
Marcelo Huertas
del Morat, como

tesorero; Joaquín Muñoz
Muñoz y Fernando Sánchez
Egida, como vocales y
Cándido Victoria Camacho,
Procopio Alcaide González y
Manuel Tarazaga Monsalve
como interventores de cuen-
tas, junto a Francisco
Sánchez Caminero, que
actúa de secretario.

En el proyecto de
ingeniería d~ las

nuevas
instalaciones de

esta cooperativa de
Viso del Marqués se

ha seguido el
modelo andaluz, ya

que se visitaron
numerosas

almazaras en Jaén

logia y además de distintas
oficinas, cuenta con un-salón
de actos y un almacén .para
repuestos agrícolas, no des-
cartándose la posibilidad dé
habilitar, en el Iuturo.iuna
pequeña envasadora, .aten-
diendo la petición de-gran
parte de los socios. Según el
secretario de la misma, (con-

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economía de Castilla-La Mancha. #73, 2/4/1998.



JUEVES2-4-98 ECONOMlA DE CASTILLA LA MANCHA ABe /11

•---------------------AGRICULTURA----

Arnfar apuesta por una participación más
activa de la mujer rural en las cooperativas

wCiudad Real. Carmen del Campo
La mujer rural de Castilla-La

Mancha es la que menos participa
como titular de explotaciones
agrarias, siendo también muy
baja su implicación en los órga-
nos rectores de las distintas coo-
perativas. Así se desprende de un
estudio que ha elaborado, a nivel
nacional, la Asociación de
Mujeres y Familias del Ámbito
Rural (Amfar) en el que se ha
detectado, sin embargo, que en el
trabajo propiamente de campo,
como la vendimia, en La Mancha,
su presencia es mayor.
Entre las conclusiones de este

informe elaborado por la ingenie-
ro agrónomo Alicia Langreo, en
su calidad de directora de la
Sociedad de Estudios
Agroalimentarios (Saborá), se
advierte cómo la mujer se está
haciendo cargo de otras activida-
des a las propiamente agrarias,
como el cultivo de flores, cham-
piñón, caracoles, granja de aves-
truces, agroturismo o artesanía,
alternativas que están empezan-
do a tener un peso importante en
el seno de la agricultura y que tíe-
nen grandes expectativas.

" '" ,o,
t, "',,','.\

-:,",1)',. S
" ..~

3L_-'-____
Algunas mujeres están optando por la incorporación a la agricultura, según Amfar

se ha observado la existencia de
.un importante número de muje-
res viudas que desestiman hacer-
se cargo de la explotación tras la
'pérdida de sus compañeros y para
las cuales, según Amfar, deberían
establecerse actuaciones especia-
les y de apoyo, instándolas a con-
tinuar al frente de la misma.Sector hortícola

En el estudio se pone de mani-
fiesto que la participación de la Incorporaciones
mujer rural se centra especial- No obstante, también se ha
mente en el sector hortícola y en captado, al realizar esta investí-
el ganadero, insistiendo que, en gación en todas las comunidades
la mayoría de los casos analiza- 'autónomas españolas, que existe
dos, se ha comprobado que la ):un colectivo de mujeres jóvenes
mujer es la que lleva el peso entre 35 y 40 años que están
económico de las explotacines, optando por su incorporación a la
haciéndose cargo de la gestión y )agricultura. interesadas en pro-
del papeleo. 'mover pequeñas empresas como
La representante de Saborá .ínvemaderos, con una gran pro-

advertía que siendo fundamental yección. Según la promotora del
las tareas que desempeña en los ,-estudio, se está observando que
distintos sectores, siguen siendo ,;detrás de la promoción de nuevas
sus maridos los titulares de las .actívídades y cultivos en el sector
explotaciones, sin ser incluidas -agrario se encuentran mujeres,
en la Seguridad Social. También ._:como explotación de granjas de

••

cerdos y pollos, avestruces, o
champiñón, que están proliferan-
do, especialmente en La Mancha.
Según la presidenta de Amfar,

Lola Merino, aunque la mujer
rural encuentra todavía muchas
dificultades para incorporarse y
ser reconocida como agente acti-
vo en el sector agrario, hay que
aspirar a consolidar su presencia
ya participar, cada vez más, en la
toma de decisiones, incluso en el
seno de las cooperativas, un seco
tal' eminentemente masculino en
el que apenas se ha encontrado
participación femenina; tan sólo
en diez cooperativas de las
muchas consultadas en este estu-
dio reconocían tener mujeres
entre sus miembros.
Precisamente, esta semana Su

Majestad Doña Sofía recibió en
audiencia a la Junta Directiva de
Amfar, compuesta por 35mujeres
al frente de las cuales se encuen-
tra la presidenta nacional, la cíu-
dadrealeña Lola Merino.

Distintos vinos de
la región acuden al
certamen «Mondial
98» en Bélgica

Toledo. D.T.
Diversos vinos castellano-

manchegos estarán presentes en
el certamen «Mondíal ss», que se
celebrará en Bruselas del 5 al 8
de abril, en un stand instalado
por la empresa «Organiza» de
Albacete, con el patrocinio de la
Consejería de Agricultura y
Medio Ambiente, según ha infor-
mado la Oficina de Castilla-La
Mancha en Bruselas.
En concreto, habrá vinos de

las cooperativas de La Solana,
Mota del Cuervo, Socuéllamos,
Tarazana de La Mancha, de
Vinícola de Tomelloso y de la
empresa «Hermanos Mariscal».
de Mondéjar.
Los asistentes a este certamen

podrán encontrar una amplia
representación de los vinos blan-
cos de la región procedentes de
uvas seleccionadas de la varíe-
dad aírén, con aroma afrutado y
sabor equilibrado, ligero y agra-
dable; de los rosados procedentes
de mosto de yema de cencibel o
de mezcla de uvas cencibel y gar-
nacha, así como todas las varie-
dades del tinto, joven, de crian-
za, reserva y gran reserva de la
variedad cencibel, de color y aro-
mas profundos y gusto amable y
persistente.
La presencia de estos vinos en

la Feria de Bruselas se engloba
dentro de las actividades de pro-
moción que lleva a cabo la
Consejería de Agricultura y
Medio Ambiente para dar a cono-
cer los caldos de calidad que se
elaboran en la región, fruto del
esfuerzo que están realizando las
cooperativas y empresas de
Castílla-La Mancha, y que cada
día son más apreciados tanto en
España como en los países euro-
peas. donde van ganando terreno
en un mercado muy exigente
tanto en calidad como en presen-
tación.
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Antonio Sánchez-Migallón: «Las cargas fiscales impiden a
muchos empresarios jóvenes crear sus propias empresas))

L
A Federación de Jóvenes Empresarios de Castilla-
La Mancha nació hace poco más de un año con
una clara voluntad: el fomento de las vocaciones

empresariales. Si ya es complicado la creación de una
empresa, lo es mucho más cuando se tiene poco más
de 20 años y un patrimonio escaso para hacer realidad
un proyecto. Por ello esta organización, que preside
Antonio Sánchez-Migallón, pretende inculcar a los
jóvenes la iniciativa empresarial, como una buena

solución al paro y ofrecer asesoramiento y servicios. La
Federación, que está en fase de consolidación,

celebrará este año su I Congreso Regional y participará
en el de la organización nacional que se desarrollará en

el mes de mayo en Pontevedra.

Toledo. Pilar Hernández
_El presidente de la Federación

de Jóvenes Empresarios de Castí-
lla-La Mancha, Antonio Sánchez-
MigaUónAndrés, asegura que el
objetivo de cualquier asociación
de jóvenes empresarios es el fo-
mento de las vocaciones empre-
sariales, «ese es el ánimo que nos
lleva a crear el movimiento»,
además de ayudar a los empresa-
ríos ya establecidos, de no más
de 40 años, y contribuir a la crea-
ción de riqueza.
Para Sánchez-Mígallón el paro

ahora mismo es solucionable con
la generación de empresas «aun-
que sean muy pequeñas y sólo
creen un empleo», aunque reco-
noce que los socios no están pa-
gando una cuota de 3.000pesetas
mensuales sólo y exclusiva-
mente para que se creen vocacio-
nes empresariales «sino que te-
nemos que dar otros servicios a
nuestros asociados y que estos
creen y fomenten el negocio en-
tre ellos mismos».
-¿Cuántos jóvenes están aso-

ciados a la Federación?
-Según las últimas auditorías,

en Castilla-La Mancha podemos
estar entre los 400 y 450 jóvenes
empresarios en las asociaciones
más operativas que son Guadala-
jara, Albarete y Ciudad Real: en
Cuenca no existe asociación y en
Toledo se está en un proceso de
regeneración.
-Es inusual que la provincia

con mayor tejido empresarial de
la región no disponga de una aso-
ciación de jóvenes empresarios.
-La asociación de Toledo tuvo

un parón antes de que el movi-
miento tuviera un auge a nivel
nacional; ahora que en Castilla-
La Mancha existe un movímíen-
tro asociativo bastante fuerte,
creo que está en una buena posi-
ción a nivel nacional, la asocia-
ción de Toledo va a volver a rege-
nerarse. Hace dos años y medio o
tres Toledo tuvo momentos diñ-
elles, pero ahora el movimiento

regional está en alza.
-¿Cuáles son los principales

problemas a los que se tiene que
enfrentar un joven empresario?
-Se pueden dividir en dos par-

tes: los problemas que se encuen-
tra un joven que quiere crear
una empresa y los que tiene el
que ya está establecido. El incon-
veniente que se encuentra un jo-
ven empresario es el económico,
de dónde saca el dinero para
crear su propia empresa. A veces
se trata de un problema psicólo-
gico, es decir, que necesitan sólo
un millón o dos millones de pese-
tas, en la mayoría de los casos, y
no saben cómo encontrar ese di-
nero. La única solución es hipo-
tecar los patrimonios de nuestros
abuelos, de nuestros padres, por-
que la Banca sigue sin confiar en
proyectos empresariales y sí
confía en patrimonios. Posterior-
mente, hay un montón de buro-
cracia a la hora de crear una em-
presa, y tanto papeleo frena a
muchos jóvenes. Por ello esta-
mos intentando que se creen ven-
tanillas únicas para la creación

Antonio Sáncbez·Migallón es el presidente de Jóvenes Empresarios de la región

presarial es un elemento básico
para crear una empresa?
-No es un elemento añadido te-

ner un padre empresario, es un
elemento añadido que tengas un

(padre que haya ahorrado du-
rante toda su vida y te avale para
pedir un crédito. No es necesario
tener historia empresarial para
crear una empresa.

Subvenciones
-¿Son suficientes las ayudas

que concede la Administración?
-Aconsejaría que nadie piense

que por solicitar una subvención
su negocio se va a plasmar rápi-
damente en el mercado. Antes de
pensar en la subvención hay que
caminar porque esta ayuda
puede tardar seis meses o un año
en llegar. Y hay gente que tiene
que cerrar su negocio porque se
ha basado exclusivamente en la
subvención y no ha llegado en
tiempo y forma adecuado. Por
tanto yo diría a los jóvenes que la
subvención es un camino más
pero que no lo consideren como
un patrimonio inicial.

que se nos imponen como beneñ- , -¿Qué sectores prefieren los jó-
cios de cara a Hacienda ... ; en un venes para emprender su nego-
principio nos cuesta más trabajo cio?
porque si no tuviéramos esas car- -El sector servicios. Porque
gas de los ayuntamientos y de las ' entre los jóvenes de 22. 23, 24ó 25
administraciones nos sería más 'años de edad, en la que uno co-
fácil generar recursos. mienza su negocio normalmente,
-¿Tener tradición familiar em- las inversiones son mucho meno-

dad nos gustaría que no se crea-
ran cargas impositivas; que nos
costara menos la licencia de
apertura, la de los ayuntamien-
tos, las primeras contratacío-
nes ... Esas son típicas de los que
se establecen por primera vez y
según vamos avanzando en nues-
tro quehacer, ya nos gustaría
que nuestra contratación fuera"
más suave; tuviéramos menos,
cargas impositivas a la hora de l~:
declaración de los impuestos, los

«Que nadie piense que por
solicitar una subvención su
negocio se va a plasmar

rápidamente en el
mercado. Las ayudas de la

Administración son un
camino más pero que no lo.

consideren como un
patrimonio inicial»

de empresas, pero mientras que
no sea así, lo más sencillo es de-
cirles que nuestro ejemplo es el
más práctico, si nosotros las he-
mos creado, ellos también pue-
den hacerlo.
En cuanto a los empresarios ya

establecidos, en nuestra actíví-
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res y la generación de ideas res-
pecto al sector servicios es muo
che más grande, es decir. un jo-
ven no se para a pensar en~S
macroindustria o incluso una.p
queña industria, porque lo qu
está viendo en la calle es el co-
mercio. Ojalá tuvíeramosIa
oportunidad de que las indus-
trias tuvieran un lanzamiento
más claro dentro de las ciudades
y de los pueblos pues así el joven
tendría una tendencia hacia
ellas. Todo es cuestión de educa-
ción, si a los chavales se les fuera
inculcando la mentalidad empre-
sarial, la idea de tener su propio
empleo, las cosas cambiarían y
posiblemente tendríamos más
impulso industrial. El sector ser-
vicios está más al alcance de la
idea general de crear un míníne-
gocto. Eso no quiere decir quepo
haya entre jóvenes empresarios
proyectos industriales.

Tejido empresarial
-Sin embargo, estos pequeños

negocios contribuyen a que esta
región siga sufriendo la atomiza-
ción en su tejido empresarial.
-En Castilla-la Mancha se está

. trabajando bastante bien para
que poco a poco el tejido índus-
trial crezca. Los ayuntamientos
y las Administraciones están
considerando que esta atomiza-
ción tiene que ir cambiando:' Ya
no somos una región, desde el
punto de vista económico, única-
mente agraria, sino que está
dando pasos firmes hacia la in-
dustrialización, aunque costará
tiempo y trabajo. Si los paráme-
tras económicos siguen en la lí·
nea en que están y las adminis-
traciones siguen colaborando en
atraer industrias en la región,
creando el marco adecuado para
hacerlo, suelo barato, ínfraés-
tructuras ... se puede conseguir.
Hay que aprovechar la coyun-
tura económica y psicológica, el
reconocimiento que se ha ganado
el empresario en los últimos
años, si no es así, se va a perder
un tiempo excelente de cara 'al
2000. Se debe trabajar profunda-
mente para que se haga Inver-
sión en la región.

Según Migallón, la Federación celebrará 'su primer congreso este año

-sin embargo, la agricultura
sigue siendo un sector prioritario
en Castilla-La Mancha. ¿Hay pro-
yectos de jóvenes empresarios en
este sector?
-Los hay, aunque pocos, por-

que se trata de mejorar la tecno-
logía de las explotaciones agra-
rias y ganaderas y para ello se
necesita una fuerte inversión. No
sé si esta región se encontrará
con un problema añadido dentro
de unos años, y es que el estu-
diante que hasta la fecha se ocu-
paba de la explotación paterna,
lo deje para ir a la Universidad,
ante la cercanía de los campus
universitarios y la reducción de
los costes; esto puede perjudicar
a la agricultura. Se debería pro-
curar mediar para que eso no se
produzca.
-Respeoto a otras regiones,

¿cuál es la situación de los jóve-
nes empresarios castellano-mano
chegos?
-A nivel de la Confederación

Nacional, por lo que conocemos
de los actos a los que acudimos,
nos creemos a la altura de los
empresarios vascos o catalanes.
Lo que sí está claro es que ellos
tienen una perspectiva psicoló-
gica mucho más adaptada a ge-

nerar empresas que nosotros.
-¿Cuáles son los principales

proyectos que tiene la Federa-
ción Regional para este año?
-Ahora mismo la Federación

está preparando el Primer Con-
greso Regional de Jóvenes Em-
prearíos, donde habrá un sitio no
sólo para los jóvenes empresa-
rios de la región sino también
para los estudiantes porque, si
nuestra filosofía es fomentar las
vocaciones empresariales, nos
gustaría tener un número baso
tante nutrido de estudiantes o
aquellos jóvenes que tengan al-
guna iniciativa, inculcarles al
autoempleo. También queremos
crear el premio Joven Empresa-
río de la región.
Por otro lado, una delegación

de Castilla-la Mancha marchará
al IV Congreso Nacional que se
celebrará en Pontevedra en
mayo; queremos el apoyo de la
Dirección General de la Juven-
tud de cara a motivar a jóvenes
para que nos acompañen a Pon-
tevedra, porque allí nos podemos
encontrar con muchas experien-
cias, como alguien que ha que-
brado hace dos días, con 26 años,
porque ha perdido 2 millones de
pesetas, o aquel que empezó de la

nada y en estos momentos tiene
una macroempresas que factura
2.000millones de pesetas y tiene
28 Ó 29años.

Relaciones con Ceoe
-¿Qué relación mantienen con

las distintas federaciones de em-
presarios de la región?
-Depende, cada provincia

tiene un matiz particular. Tanto
Ciudad Real como Guadalajara
como Albacete tienen sus pro-
pias relaciones con sus CEOE.
Albacete tiene unas buenas sen-
saciones; Guadalajara no tiene
ningún problema y Ciudad Real
tuvo un pequeño inconveniente,
porque a los dos años de crearse
la AJE, surgió el Club de Jóvenes
Empresarios por parte de la
CEDE, pero ahora están en un
proceso de negociación para que
se fusionen las dos asociaciones
y se integren en la Confederacién
de Empresarios. En cuanto a la
Federación, hemos esperado que
tenga consistencia. No nos gus-
taría llegar a la Cecam y decirles
.simplemente que somos una fe-
deración, nos gustaría que tuvíe-
ramos una representatividad y
unos proyectos en firme y ahora
que lo hemos conseguido, tene-
mos previsto reunirnos en bre-
ves fechas con su presidente,
Jesús Bárcenas, y contarle nues-
tras proyectos, además de poner
a su disposición nuestros serví-
cios. Queremos estar juntos en el
proyecto empresarial y que nues-
tra federación pertenezca a la Ce-
cam; porque también esta orga-
nización nos puede ayudar. El
maduro empresario puede aseso-
rar a los jóvenes, CÓmoha manteo
nido su empleo, cómo ha crecido,
cómo está en el mercado a lo
largo de los años ... Nosotros po-
demos decirle cómo ha sido la
puesta en marcha de nuestra em-
presa.
Hay que tener en cuenta que

no se crean las AJE para ser un
elemento competitivo para la
CEDE, todo lo contrario, se crea
como filosofía activa, pues cree-
mos que podemos ayudar mucho
más cerca a los jóvenes, por
nuestra propia experiencia.

eualtluier día ... 8H cualquier
mumen/u Así es eiudad "cal

IlPIP""-"''-
"'''''''''''""''''''''--=U

'*'Dipuladón Provlnda' ~ I
de Ciudad Real •
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AYUDASYCONVOCATORIAS
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DFormación continua en
empresas. Está abierto el plazo
para solicitar las ayudas a la
Formación Continua. Las empre-
sas y organizaciones que estén
interesadas en beneficiarse de
este programa deberán presen-
tar un plan detallado y coherente
antes del 6 de abril en la
Fundación para la Formación
Continua en la Empresa
(Forcem).
La convocatoria de estas ayu-

das se publicó el pasado 20 de
febrero en el Boletín Oficial del
Estado para los ejercicios de
1998, 1999 Y 2000_
Las empresas que pretendan

beneficiarse de dichas ayudas
deben operar en cualquier
lugar de España, tanto con tra-
bajadores asalariados del régi-
men general de la Seguridad
Social como de otros colectivos.
Las modalidades en que se pue-
den presentar son las siguien-
tes: Planes de empresa; para
aquellas entidades individua-
les, o grupo de empresas con
vínculos accionariales o de
dirección, que tengan cien o
más trabajadores; Planes agru-
pados, para varias empresas
del mismo sector que sumen,
en conjunto, más de cien traba-
jadores.
También para autónomos o

trabajadores del régimen espe-
cial agrario, cuando agrupen a
más de cincuenta; y, por últí-
mo, Planes intersectoriales,
que serán promovidos por orga-
nizaciones empresariales o sin-
dicatos.

o Subvenciones a empresas
turisticas de la región. El
Boletín Oficial de Castilla-La
Mancha publicó el pasado 20 de
febrero una Orden de la
Consejería de Industria y
Trabajo que regula la concesión
de subvenciones a las empresas
turísticas de la región. La
Organización de Profesionales y
Autónomos ha aconsejado a los
autónomos que trabajen en el
sector de la hostelería y turismo
que no pasen por alto las ayudas
y subvenciones que ofrece la
administración y cuyo plazo de
solicitud de ayudas finaliza el día
30 de abril.
Las empresas que pueden tener

acceso a estas ayudas son todos
los establecimientos hoteleros,
casas rurales, campamentos de
turismo, restaurantes, cafe-
terías, bares y agencias de viajes.
Los conceptos subvencionables
serán tanto las inversiones destí-
nadas a la adecuación, amplia-
ción y modernización de los esta-
blecimientos turísticos como a la
realización de actividades turís-
ticas complementarias de ocio y
esparcimiento turístico.
También será motivo de subven-
ción el acondicionamiento o
mejora de los servicios higiéni-
cos.
La cuantía de las subvenciones

dependerá de la actuación con-
creta a subvencionar.
La OPA se ha comprometido a

atender todas aquellas dudas y
preguntas que los autónomos
dedicados al sector turismo pue-
dan tener.

o Ayudas a la Modernización
de Explotaciones. La Consejería
de Agricultura publicó el pasado
.viernes una Orden de Ayudas a
la Modernización de
Explotaciones Agrarias, que irán
dirigidas a aquellos jóvenes que
se íncorporen a la actividad agra-
ria y a los que hagan mejoras en
sus explotaciones. La Consejería
ha establecido un cupo de 1.100
expedientes susceptibles de reci-
bir ayudas y el principal criterio
que se tendrá en cuenta es que
los solicitantes tengan en pers-
pectiva vivir al menos cinco años
de la agricultura. El montante
total para los 1.100 expedientes
es de 2.475millones de pesetas.
Los solicitantes de la ayuda a
incorporación deberán haber
realizado un curso de capacita-
ción con una duración mínima
de 150 horas lectivos, dentro
del programa de formación de
la Administración regional. La
línea de apoyo consiste en sub-
venciones a fondo perdido que
podrán alcanzar 2.475.000 pese-
as y créditos subvencionados a
bajo interés.
O Ayudas al sector apícola.
Una orden de la Consejería <le
Agricultura establece las primas.
de polinización para los apículte-
res de la región. Los apicultores
profesionales recibirán 1.750
pesetas por colmena, con un
límite máximo de 750.000pesetas
por beneficiario. Por su parte,los
agricultores a título principal
que tienen la producción de miel
como complemento de renta,
cobrarán 1.250pesetas.

o Premios nacionales de
Medio Ambiente. El Ministerio
de Medio Ambiente ha publicado
en el Boletín Oficial del Estado la
Convocatoria de la undécima
edición de los Premios
Nacionales de Medio Ambiente
1998.Un total de siete millones
de pesetas se repartirán en tres
modalidades: un premio de 3
millones de pesetas destinado a
la persona física que haya desta-
cado por su trayectoria en defen-
sa de valores ambientales; un
premio de 2.000.000 de pesetas,
dirigido a profesionales de los
medios de comunicación que
hayan realizado una labor meri-
toria en el ámbito medioambien-
tal y nn premio de 2.000.000de
pesetas dirigido a las organiza-
ciones no gubernamentales que
se hayan caracterizado por el
desarrollo de iniciativas sociales
y por un esfuerzo continuado en
defensa de los valores ambienta-
les en el entorno físico y cultural.
También a criterio del jurado se
podrá conceder una mención
honorífica a personas físicas y
jurídicas o entidades dependien-
tes de las Administraciones
Públicas o Centros de Educación
Infantil o Institutos de
Secundaria que hayan destacado
por su trayectoria y dedicación
en la defensa de valores amblen-
tales.EI plazo de presentación de
candidaturas termina el 21 de
abril.
El jurado estará compuesto' por
miembros del Mimam, de la
Universidad, de las comunidades
autónoma y de la FEMP.

•,--~~CURSOS, FERIASYPUBLlCACIONES--------------.
Guía de consumo la capital regional y en el que participarán

más de 150empresas de Castilla-La Mancha,
Noruega, Suecia, Dinamarca y Portugal.
Esta es una iniciativa de la Comisión
Europea y cuenta con la colaboración de la
Junta de Comunidades y la Caja Rural de
Toledo. Los sectores representados en esta
cita serán los de equipamiento y servicios
para la agroindustria y el de calzado, piel y
servicios afines; todos ellos de gran peso
específico en la economía provincial y regio-
nal. tberscan se celebra con el objetivo de
lograr que las empresas de Castilla-La
"Mancha realicen intercambios frutíferos
con sus homólogas escandinavas.

La Junta de Comunidades ha presentado
en Ciudad Real la guía «La vivienda y el con-
sumidor), maqual que quiere dar respuesta
a las numerosas peticiones de ínformación y
reclamaciones sobre este asunto que plante-
an los ciudadanos de la región. El manual,
que ha sido elaborado por la jefe de servicio
de Consumo de la Delegación de Sanidad,
Carmina Holgado, y el funcionario del servi-
cio de vivienda de la Delegación de Obras
Públicas, Juan Holgado, está dividido en dos
grandes apartados, las comunidades de pro-
pietarios y el arrendamiento de viviendas, y
ha sido redactado como si fuera un formula-
rio de preguntas y respuestas para facilitar
su uso por parte de los consumidores.
Además, la guía incorpora modelos de esta-
tutos de comunidades de propietarios, de
reglamentos de régimen interior y de arren-
damiento de vivienda.

Iberscan 98

Programa Implace en AIbacete
El próximo día 6 de abril se realizará un

acto de demostración del proyecto titulado
«Conectividad, una herramienta para la eñ-
cacia», desarrollado en la empresa albace-
teña «Ajusa», Este acto se encuadra en el
proyecto comunitario «Implace», cuyo obje-
tivo fundamental es la implantación de nue-
vas tecnologías CIMen pymes industriales.
La empresa «Ajusa» nació en Albacete en
1972y está dedicada a la producción de jun-

La Cámara de Comercio e Industria de
Toledo está organizando el Encuentro
lberscan 98, que se celebrará en octubre en

•

•

tas para motores de automóviles europeos y
japoneses. La aplicación del programa
Implace en esta factoría se ha centrado en la
necesidad de 'Ia empresa en materia de
ímplantacíén de sistemas JIT y de fabrica-
ción integrada, así como en la mejora de
algunos procesos individuales como ha sido
el de corte por láses de prototipos y series
cortas de sus productos y su integración con
el sistema CAD de la oficina de diseño.

Feria del Calzado en Las Vegas
Del 7 al 10de agosto se celebrará en la ciu-

dad estadounidense de Las Vegas una nueva
edición de la Feria Internacional del Calzado
(e'l'he Shoe Show»), siendo la Federación de
Industrias del Calzado Español (FICE) el
coordinador de la participación española.
Este certamen está englobado dentro del
plan sectorial de promoción exterior del sec-
tor del calzado y cuanta con el apoyo del
ICEX. La cuota estimada de participación
por conceptos de espacio y decoración es d~
640.000 pesetas. Las empresas interesadas
deberán remitir a FICE la solicitud de ins-
cripción oficial. El plazo límite finaliza el 20
de abril ..
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Audi A6 Avant, la máxima innovación
en el segqtento de vehículos familiares

,
•

E
N el nuevo Audi A6 Avant se ha primado la innovación tecnológica y la

utilización: de materiales de gran calidad para ofrecer un vehículo del
segmento-familiar de gran personalidad y con los más altos niveles de

seguridad. Diseñado y 'construido con los mismos criterios de calidad que la berlina,
tiene la misma longitud y una capacidad de carga de 1.590 litros.

El nuevo Audi AlIÁvant mantiene una ciara Identidad de lineas con la berlina
Toledo ..D. T.

La longitud del Audi A6 Avant
es idéntica a la berlina (4.796
milímetros), aunque el volumen
de carga en el maletero es de
1.590 litros, con el asiento trasero
abatido y el vehículo cargado
bata la altura del tecbo. Medido
hasta el borde inferior de las ven-
tanas laterales, el volumen de
equipaje alcanza 455 litros.
El (cAvant» ha sido diseñado y

construido con los mismos críte-
rios de calidad que la berlina:
chasis y carrocería de tecnología
innovadora, con máxima segun-
dad y muy espacioso para los
ocupantes. La diferencia de 'peso
en relación a la berlina es de sólo
50ktlos.
Los clientes del nuevo Audi

pueden elegir entre cuatro ver-
siones mecánicas, de gasolina o
turbodiesel de inyección directa:
L8 Turbo de veinte válvulas y
150 caballos de potencia; V6 2A
de trinta válvulas y 165 cv: V6
2.8 (treluta válvulas) de 193ev, y
el máximo exponente turbodie-
sel de inyección directa de Audi,
el motor V6 2.5TDl de 150cv.
Todas las mecánicas se presen-

tan con tracción delantera o inte-
gral permanente quattro y con
caja de cambios manual de cinco
marchas (seis en el V6 2.5 TDI) o
automática tiptronic de cinco
marchas, a excepción de la ver-
sión 1.8 Turbo quattro, que sólo
se encuentra disponible con caja
de cambios manual.
Las versiones de gasolina de

L8 de 125ev y L9 TDl de 110ev
no se comercializa en España,
mientras que el tope de gama, el
V6de 2.71itros biturbo de 230ev.
no está -de momento- disponible
en el mercado español.
El A6 Avant, al igual que la

berlina, tiene tres düerentes esti-
los de acabado del habitáculo:
Advance, Ambition y Ambiente,
con distinto tipo de tapicería de
los asientos y la decoración.
Este vebículo también está

equipado de serie con ABS y
EBV (distribuidor electrónico de
la fuerza de frenado); control
electrónico de tracción y, en too _
das las versiones de seis cílín-
dros con tracción delantera, ASR
(sistema de control de desliza-
miento.

-

Breves

D Revisión de Land Raver.
Land Rover llamará a revisión a
319Range Rover Classic y Disco-
very en España para inspeccio-
nar el sistema SRS, comúnmente
conocido como airbag. Los vehí-
culos afectados se fabricaron en-
tre enero de 1994 y marzo de
1997, tanto con motor gasolina
como diesel. Se han conocido
cuatro casos de explosión ex-
pontánea del airbag en Norte-
améríca, sin que se haya produ-
cido ningún accidente. Como
medida preventiva, los clientes
afectados serán avisados por
carta paa que contacten con su
concesionario, donde se eíec-
tuará el trabajo necesario sin
ningún coste.

oNueva gama Nissan Almera.
En el mes de marzo ha comen-
zado a comercializarse la gama
Almera 98. con unas nuevas ca-
racterísticas tanto en su exte-
rior, más dinámico, como en el
interior, con un mayor equipa-
miento y mejores medidas de se-
guridad. En este aspecto, des-
taca la disponibilidad de la op-
ción Seguridad Total, que
incluye en un mismo paquete el
ABS electrónico de 4 canales y
cuatro sensores, airbag de acom-
pañante y iaterales. El precio to-
tal de la opción es de 160.000pe-
setas. Este vehículo está dísponi-
ble desde L907.oo0pesetas.

•o Premio para Mlstsubtsbl. El
motor GDI (Inyección Directa de
Gasolina) de Mitsubishi ba sido
galardonado con el «Premio Eu-
ropeo a la Innovación en el Au-
tomóvil 98» como la aportación
tecnológica más importante al
mnndo del automóvil el pasado
año. La producción por parte de
Mitsubishi Motors Corporation
de su motor ecológico y econó-
mico GOl ya ha superado las
200.000 unidades. Estos revolu-
cionarías motores reducen las
emisiones de dióxido de carbono
y el consumo de combustible.

••
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