: v
W e A A

"
L

B

g
5

.
. '
gt A . . 4 : . - : P . . -
. . - R S . it - . . LR . - R
. et o y i W e [ 7 - . o .
b . e .ot PR T . - r .. - .
. . e o - - P 9 ; . 5 . .
. . : set e b M - : . Py LR, et ot y
. M el . o - ety eyl Kt . ariaw - -
. . T M BRI S T . b e L i - HEE N ¥ : .
- e P FRECRLC St R b e e o e, f L : . . -
v o, H \ e LR e b e . RECER - e - . 2
E I . : - - : » ; . :
HEE . . BN ; .
~ o T ; " - - - - saedhl . . : HER i .
. .. . - . . .
. ek, . s L - et e N . . ... i i A R et G TN L) - - - - - T ' L] b
T s MR H HE el e s ' ol % . by m iy - o .. . .
- e e - . - . . . . S ' L 4 L H - HE. -
- .. ] - ' R .. - - : - ok - - !
' - . W . . - - . H . P - ot . e P e
: . Y : . o A . s
i . . S ; o . . ._ L . W -2 ) . -
e - - . LTS <. H i e bl kN ) R T -
. . . . . ) . s n : : e v . - - )
. . . I . . - .1 -
e - < - [
[ adln
r
. 11 . b
- W ' M - .
'
L
'

(pagina 12)

xﬂvwm

ltu de 1997

31 d&ﬂ

e

;ﬁ -

&

-

s
x
o

ol

z

s -

Ay RN
. Hﬁi’?-w ek

mm .,;aym
sk !

L T R T T L

gwﬁc N
A7

Lﬁtﬂm .'iatinml
| Hﬂnuln{ﬂ ,
Lo Quiniely
t.a Frm*ihir Y

‘Fepemta
llevaa
estudw el
comercio de
-.:Ta'?;lavera, '

T2y ,' vt et L o HE | ) Tratar de mejorar la situacion
e Ak 2 % 1 o M caeop Xy de los comerciantes de Talavera
s M -y sucomarca y lograr la
modernizacion y actualizacion
de las pequenias ¥y medianas
empresas, es lo que se pretende
conseguir con la puesta en
o e AN 3 - marcha de un estudio,-por parte .
# Y A e - de la Federacion de Empresarios
' i de Talavera, en el que se busca -
la opinién de empresarios del
comercio y consumidores sobre
los problemas del sector. Este
informe es el primero de sus
caracteristicas que se realiza en
f:spana y'servira de guia para
futuros estudios que se quieran -
realizar en otras localidades. -
(Informacion y editorial en’
paginas interiores)

.......

.....

Oscar Husrtas

Sistema de Compra Personalizado.
Ya no necesita una iﬁrjﬂn para cada caso y cada casa.
A p.ﬂrﬂr de abora, el SCP hard gue su larvjeta de La

Caja Rural sea mucho muds, :
Podrd pagar al contadn, tratar Indﬂ;fdnﬂmame ﬂ

cada compra que asft lo requiera o simplemente tener  °
a su disposicicn la md i - © SISTEMA DE COMPRA i
u disposicicn la mds amplia ved de Cajeros del . PERSONALIZADO #
entorno Visa y ServiRed, con Ia ventaja afadida de que '
serd usted quien decida en cudntos plazos desea aten-

der cada una de sus compras en funcion a su importe,

FACILIDA T TN cam Roma,

“Registrado en ka Consejeris de Ecoromin y AP de Is uniz de Comunbkdades de Castilla Ia Mancha®

bt
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" Salvar una espede como el 0so.
- il & (1 quete parece m ”Cho?

IR

Muchos ’ s hacen mucho
Hazte ocio de WWFIADENA.

Y por una canttdad :nsngnrﬁcante de d:nem ayudardsa

salvar la Naturaleza hoy en pehgm _

~ Rellena el cupdn adjunto, y enwaiﬂ a

- WWHF/ADENA. Santa Engracla. 6 |
3 280!0 MADRiD L

C.UPON DE_INSCRIPC 10N
| - {Esmbrr con tetms maylisculas) - |

._.Apelhchs.,.... ....... .......... o o e .' |Z O R M A DE '- P A G O

NOMBIZ oo eeeos e e e e e Domiciliacion Bancaria - L= Takdn nominativo a WWHADENA. |
L Titudar.......... e ..... SR :I Mﬂlt(ml?ﬂ"mj --------- 2503%13”“ .
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Retorta Este':uprjﬁ y envight con tus datos y tu firma a WWHIADENA. ¢ Santa Engracian®6 B ntidad Oficina Num. Cuenta
28010 Madnd. Recibiris tu camet de soco y nwestrg rewista tamestral Panda gratusamente. | Les ruego se sivan cargar a mi ¢uerta, hastd meve awvso, jos rmhﬂs que ie sean presentados por WWFMDEM& en concepto de cuota anu gl

Frvna
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Trlbuna econonuaa.

EL COMERCIO EI\I TAIJWEHA

ECIH Talavera y declr comercio es casi sinénimo.
El caracter «fenicio» de Talavera ha sido innega-
ble desde tiempos remotos, Como capital de una am-

plia comarca natural, Talavera ha sido histérica- |

mente la responsable del sumlmstru a toda la pobla-

cién de los bienes y servicios que demandaban y el |
- centro de operaciones comerciales natural de la co- |-

marca, 4 excepeion del sector ganadero, donde su im-

| portancia ha trascendido hasta ser uno de lns merca:

dos mas importantes de Espafia.

Sin embargo, los cambios socio-econdémicos de los

tltimos decenios han ocasionado una importante cri-

- 81§ en este sector, sometido actualmente a una brutal | .

recnnversmn comenzada pero sin finalizar aiin.
~El comercio de Talavera tenia como base una po-

blacion dedicada mayoritariamente ala agriculturay |

a la ganaderia, Esta poblacion, con el descenso del
nuamero de personas dedicadas a esta actividad v con
la emigracion del campo a ia ciudad de los afios se-
senta, ha quedado reducida sensiblemente. Pueblos
de la comarca talaverana que contaban con casi tres
mii habitantes a finales de los afos cincuenta, actual-
mente cuentan con poco mds de mil. ‘

Por otra parte, 1a poblacién de esta comarca ha en-
VE}ECldD notablemente, disminuyendo, en consecuen-

cia, el consumo «per capitan. A lo anterior se ha
-unido el desarrollo del sector comercial en 1a totali-

dad de los pueblos de la comarca, Donde antes apenas
existia una tienda de ultramarinos, ahora pueden ad-
quirise una ihmensa gama de productns casi de todo

“tipo, reduciéndose la dependenma cnmercml coh res~
{ pecto a Talavera.

La modificacién de los habitos de compra ha tenido

también su influencia. El pequefio comercio se ha’
visto perjudicado en beneficio de las superficies me- |
dias que imperan actualmente, haciendo que desapa- |
Trezean o estén a punto de hacerlo multitud de estable-

cimientos, sobre todo del sector de la alimentacién.

En definitiva, el comercio de Talavera se encuentra
sometido a una importante reconversién, necesaria
para adaptarse a las nuevas circunstancias. Serd ne-
cesario adaptar, como ya se esta haciendo, las super-
ficies de los locales, imponiéndose las superﬁmes ne-
dias y las especializadas. -

Por otra parte, la proyectada canstrucmnn en las
proximidades del casco urbano de Talavera de una

' gran superficie comercial, tipo hipermercado, esta

afectando muy negativamente al comercio, que con

estas perspectivas se ve frenado en cuanto a inversio-
nes se refiere, a la espera de ver las consecuencias de

esta instalacion. Unicamente las grandes cadenas de
supennercadus se atreven a acometer nuevas inver-
siones en este sector, pero normalmente esta instala-
ciones se ubican en locales de régimen de alquiler,
que las permite una mayor movilidad y un menor
arraigo. De cualquier forma, el cardcter comercial del
talaverano, a pesar de estas adversas circunstancias,
hara que el comercio de Talavera se adapte a las nue-
vas circunstancias y habitos y acabara por remontar
el vuelo, aunque en el futuro ni las formas de venta ni
los estahleclmientus tendran mucho que ver con las

actuales.
Lo que realmente produce asombro es ¢ue un sec-

tor tan importante como el comercio, que sostiene la:

gran mayoria de la mano de obra de Talavera, direcia
o indirectamente, se trate con tanta ligereza como se
esta tratando. Que se atrevan a modificar su estruc-

tura sin estudiar minimamente las consecuencias y
que quienes ayer decian que ia zmpiantacmn te un hi-

per era una puialada en el tinico pulmdn econémico
de Talavera hoy se cnnvlertan en autnres de esta

punalada
- Emilio LOZANG

Presrden te de la Asociacion
de Comercio de Fepernia

Oplmon

I}CM REMONTA L |IllElll

LA pasada semana el preal-
dente de Caja Castilla-La

Mancha, Fomds Martin—'Peﬁatu, .

daba a conocer el balance de la

entidad financiera a lo largo del
primer semestre del afio. En tér.

minos absolutos, CCM ha présen-
fado unos beneficios totales de

4.219 millones de pesetas, de los

que 1.313 se han destinado de
forma voluntaria a un fondo con

el que salir al paso de cualquier
. contingencia inesperada. Tam-

bién es destacable la reduccién
de las insolvenciags en 1.040 mi-
llones de peaetas

Estos datos, sin duda muy po-
sitivos para la Caja, Blgmfman

. 'no 80lo una buena noticia en si
> mismos, sino sobre todo hacer
. un alto en 1a escalada de comen-
.~ tarios de tipo politico que en
nada estaban beneficiando a la .

- imagen de la Caja. En el fragor j-
' - hay que reconocer no era nada fa-

-¢il ante tanto dardo envenenado

de la batalla politica que PSOE y
PP dirimen por el control de la

' misma, habia pasado al rincén .
~del olvido su marcha como enti-

dad financiera, que es lo que re-

' almente debe importar a2 los em-
'~ pleados y sobre todo a los miles
- de castellano-manchegos que -

confian sus ahorros a ia mayor

' entidad financiera de la regi6n.
" No cabe duda que la nueva Ley- .
- de Cajas de -Ahorro aprobada. re-
 cientemente en las Cortes regio-

nales es necesaria y muy 1mpur- .
-~ ner la linea marcada desde hace

tante, de ahi precisamente su in-

.. tensa y acalorada discusién, pero

81 nos centramos s6lo en ese as-

- pecto cometeriamos la tremenda
- via.rnn 2 una situacion saneada.

injusticia de pasar por alto la ex-

Justo J. Garcia Sunano

Nombres proplos
Manuel Aranda Castro

celente gestmn que, a tenor de los
numeros presentados, han venido
realizando sus actuales responsa- -

- bles. Estns nada mas tomar las

riendas de CCM, tuvieron que ha-
cef frente a un exigente plan de
saneamiento impuesto por el

-~ Banco de Espaiia ante la delicada

situacidn de la Caja que suponia -

. tener que destinar a insolvencias

nada menos que diez mil millones

de pesetas. Pues bien, este reto no
" 80lo se ha cumplido, sino que se

ha hecho en la mitad del tiempo
fijado por el Bance de Espafia, lo
que ha permitido que en este afio
hayan empezadﬂ 8 aflorar los be-

neficios.

Asi pues, ante tanta pa.labreria

y declaraciones poco afortunadas

y partidistas de uno y otro bando,

hoy cabe destacar como se merece

la gestion profesional de Caja
Castilla-La Mancha, tarea que

lanzado desde las més dwersaa
trmcheras

- Al actual eqmpn directivo hay

que reconocerle la capacidad pro-

fesional, 1a decisién y el éxito con

que ha afrontado este dificil

* trance hasta pogibilitar que CCM

remonte el vuelo, -

Ahora todo apunta a que la ley
va 3 posibilitar cambios en 1a
Caja. De ser asf, los que vengan -
tendrian el compromiso de mante-

dos anos, gracias a la cual la enti-
dad ha podido ir pasando del agu-
jero negro al que. algunos la en-

Jaﬂer Anza Pomareta

‘Kl becann de investi-

ha. ABC Economia de Castilla-La Mancha. #44, 31/7/1997.

" Justo Javier Garma
Soriano es el nuevo di-
rector general de Cati-
dad de los Servicios de

Castilla-La Mancha, un

cargo novedoso en la or-

ganizacion de las distin-

tas administraciones
autonémicas espanolas,
ya que hasta el mo-
mento, sélo existia en la

- Comunidad de Madrid,.

Justo Javier Garcia, que
en los ultimos cuatro

meses dirigia el departa-

mento de Servicios y Pa-

trimonio de la Conse-

jeria de Economia y Ad-

. ministraciones
Publicas, sera ahora el
encargado de adecuar

los servicios que presta
la Administracion regio-
nal a las demandas de

los ciudadanos. Esta Di-
reccion esti dentrode la-
- Consejeria de Adminis-

traciones Publicas,

" El nuevo delegado .-

provincial de la Federa-

cion de Caza en Ciudad
Real sera a partir de
ahora Manuel Aranda
Castro, que sustituyeen -
el cargo a Victoriano Co- :
rral, que recientemente
ha sido elegido presi- .
dente de la Federacién
Castellano-Manchega -,
= cado anualmente por las

de Caza. Aranda, pro-

puesto para desempeiiar
este cargo por la Asam- *"'La Muse en Circuit, Sa-
blea de Sociedades de _
- Presidieron el jurado el
‘musico Lue Ferrari y
~‘Mauricio Kagel como
presidente de honor. Ja-
vier Ariza es el primer
-espanol que consigue
gue su provecto sea se-
“leccionado en este con-
- curso. El proyecto se lle-
- .vara a cabo durante 15

tivar. El nuevo delegado . dias en el laboratorio

- pretende impulsar este

Cazadores, fue ratifi-

cado ia pasada semana -
- por la Federacion Nacio-
nal de Caza y declaré

gue su primer objetivo

sera «tratar de dar parti- -
- ¢ipacién y representati-

vidad a todos los secto-
res y modalidades de
caza en la Junta Direc-

deporte en la provincia.

gacion de la Junta de

- Castilla-La Mancha en
" 1a Facultad de Bellas Ar-
. tes de Cuenca, Javier

- Ariza Pomareta, ha sido

uno de los seis seleccio-

“nados en el prestigioso

«Concurso Internacio-

nal de Arte Radiof6-

nico», certamen eonvo-
instituciones francesas

¢cem y Radio Francia.

“del centro La Muse en
- Circuit, en Paris..
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Fepemta realiza wn gran es

idio para conocer la sﬂ;uacmn

Y neces1dades del comerclo en Talavera y 1| comarca

v

A Federa’cién de Empresarios de Talavera dalla |

Reina (Fepemta), que preside Jesus Garcia

. - Moya, esta lievando a cabo un exhaustivo
- estudio sobre la situacién del comercio de Talavera y la
comarca, para conocer |0s problemas de todos los

pequefios y medianos empresarios y poder-asf tomar

decisiones y soluciones para relanzar todo el sector

comercial de la comarca. Hay que tener en cuenta que

Talavera. C. Gamiﬁ-Mnyﬁ |

- Desde hace siete meses, Fe-

" pemta estd aj cargo de Jesus
Garcia-Moya, quien decidio lie-"
var a cabo este estudio para «ira.
tar de mejorar la situacion de los
comerciantes, y lograr la moder-

nizacion y actualizacion de las
peguenas y medianas empresas
- de Talavera y toda su comarca»,

Hay que destacar que este es- ',

tudio se puede considerar como
el primero que se realiza en Es-
pafia «con estas caracteristicasy,
sefiala Garcia-Moya, ya que «se
estudia el 100 por cien de los pe-
gueiios y medianos comercios, y

que pretende conocer «la situa-
~ cion real del sector, saber real-

mente cuales son las necemdades
de los comercianies».

La Consejeria de Industria de

la Junta concedid a la Federacitn -
‘de Empresarios una subvencion
de diez millones de pesetas para
la realizacion de este estudio,

que se organizo en ¢l mes de-
abril, y que va dirigido no séloa

~ los comerciantes, sino tambien a
los consumidores, ya que para

Jesds Garcia-Moya, ¥ en defini- .
- tiva, Fepemta, «no se puede sepa- .

rar al comerciante del consumi-

dor, ya que ambos mantienen

una relacion inseparable»,

Fepemta esta tambien muy in-

teresada en mostrar su gran pre-
ocupacion por las personas, y re-
chazan las teorias de que solo se
preocupan por ¢l factor econg-
mico. La Federacion de Empresa-
rios se muestra sensibiemente

mteresada por los factures huma—

Gscar Huartas

el comercio €S uno t;ie los sec’loré's con mayor peso en.
- el entramado econdmico talaverano. La Consejeria de
Industria concedié a la Federacion una subvencion de.

diez millones de pesetas, el pasado mes de abril, para

-poder realizar este informe, dirigido no solo a los

comerciantes, sino también a los consumidores;, ya'que

para el presidente de Fepemta, Jestis Garcia Moya,

ambos colectivos mantienen una relacion «inseparable».

7o
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Fepemta qulere que el cnnsumldur no dé la espalda al pequeﬂn cnmercm |

nos y snmales | dentrn de la vida

comercial de Talavera. Garcia- ..
Moya no-duda en repetir la im-
portancia del factor humano de.
la encuesta, «se ofrece ia [.I{JSlhlll- ,

dad de gque el consttmidor dé su:

gerencias y propuestas para que
se pudiera mejorar el comercio
en Talavera, o cual es el estado
de animo de los comerciantes»..
Fepemia se ha encargado per- .

sonalmente de realizar el trabajo
de campo, de tal manera que se
hicieron dos barridas, para no de-
jar ningiin comercio sin eicues-
tar, y ha encargado a un grupo la

realizacion y analisis del estudio.

Miguel Angel Jara esta al frente
de toda la realizacion del estudio

y destaca que las reiaciones so-
ciales «se producen y fomentan
con el contacto de las personas,

en el dia a dia, cuando van a com- -
* prar a las tiendas del barrio y se’
- relacionan con sus vecinos», En

definitiva, la actividad de los pe-
queios comercios forma parte de
la sociedad y fomenta, de una

" manera clara, las relacmnes in-

terpersnna]es

Doble estudm

El estudio estd compuesto por

‘dos encuestas, distintas pero

complementarias. Por una parte
esta 1a encuesta de los comer-

ciantes. Hasta ahora han sido en-
cuestados los cumercius talave-

ques,

ranos y, en una segunda fase, se

“estudiard a los comercios de la

periferia de la ciudad. Hay que
destacar gue los comerciantes
han reaccionado de una manera

- muy, favorable a contribuir al es-

tudio.

La mayor parte de los empre-
sarios han respondido a la en-
cuesta, aungue como senala Mi-.

guel Angel Jara, siempre hay

personas reacias a colaborar, y
hay que respetarles. Jara quiere

destacar el gran interés mos-

trado por el presidente de Fe-
pemta, que no ha dudado en lla-
mar, personalmente, a los comer-
ciantes, para animarles a
culabﬂrar en este importante es-
tudio. Garcia Moya cree que, al

final del estudio, habrd tan sélo,
unas-h0 empresas que no hayan’

querido participar en esie estu-

~dio. La encuesta de los comer-
ciantes esta formada por 50 pre-

guntas divididas en cinco blo- -
segun temas, y son
preguntas, abarcando practica-
mente todos los puntos y aspec-
tos que afectan a los comercios.
. La segunda encuesta, dirigida
a ltas consumidores, pretende co-
nocer a fondo los habitos de com-
pra y actitudes y comporta-
miento de los consumidores de

. Talavera y la comarca; asi, se Jes

pregunta quién suele hacer la
compra en el hogar, cual es la fre-
cuencia de compra, en qué tipo
de establecimiento compra, si ne-

_cesita desplazarse en coche, cual
es la forma de pago, qué motivos
le llevan a cnmprar.en un esta-

Un cuestlonarlo para comercmntes y consumldores

Talavera. C. G.-M.

El estudio dirigido a los comer-

ciantes esta formado por cinco
bloguies referidos a distintos am-

bitos de ]a situacion de la em-

presa:

“ 1.~ De la actividad y el estable-
cimiento:; se pregunta sobre la

actividad, el sistema de venta,

superficies, apertura y horario

comercial, localizacion, reglmen |

de tenencia y ﬂntlguedad
2.~ Cuestiones acercade la ges-

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economia de Castilla-La Mancha. #44, 31/7/1997.

tion: En este apartado se pre-

-gunta acerca de la titularidad de

Ia empresa, el integracionismo y

asociacionismo, los medios de co- -

bro, los servicios que prestan, el
equipamiento con el que cuentan

y las inversiones reallzadas por
el sector.

3.~ Preguntas sobre los resulta

dos econdmicos en los altimos
tres anos.

— Sobre el empleo v la formas

cmn, se cuestiona sobre los em-

pleados que se tlEHEI‘l, .que nwel

académico tienen; proporcion de

hombres y mujeres, eic,

5. Sobre 1a situacion competi- -

tiva del comercio y expectativas
de futuro; aqui se les pregunta
por su estado de animo de cara al
futuro y propia opinion sobre el
comercio.

La encuestd, dmglda a 1ns con-
sumidores, esta formada por
siete apartados: |

1.- Responsable de la compra

en el hogar. -

2.~ Caracteristicas de cumpra
en Talavera.

3.~ Caracteristicas de compra
fuera del municipio.

: 'ﬂambiﬂ_s en los hﬁbitns de

compra, .

5.~ Mﬂtlvns para Eleglr estable-
‘cimiento.

6.— Sugerencias para mejorar
el comercio en Talavera.

7.~ Tiempo empleado en com-
prar.. |
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" Los pequeiios comercios de elimlel_ltaeiﬁneun mayoritarios en Talavera

blecimiento determinado, aspec-

tos negativos que encuentra en

cada establecimiento, ete. Se van.
a encuestar a 600 consumidores .

entre Talavera y la comarca, y s¢
va a distinguir por segmentos de

poblacion, edades, sexo, estudio
y actividad, «no es 1o mismo 1a si-

- tuacion de la catie San Francisco
“gue en los blogues de Diego Pé-
rez, la diferencia de cantidad de
comercios es clarar, sefiala Jara.

En septiembre, Fepemta
tendra el estudio acabado y las
conclusiones sobre la mesa. Es

importante sefialar que el anali-
_ sis de los resultados se encargara
“a una empresa de estudios de
mercado nacional, lo que dara a .
pasara una vez ferminado el es-
~ tudio, «Fepemta —seiiala Garcia-
Moya- podra tener una vision

la Federacion «seguridad y epeye
en las conclusiones».

Primer estudio en Espaﬁa

El presidente de Fepemta re-
salta que, una vez eeneimde el

«No existe relacién entre el,

estudio, se va a editar un libro

“explicando la realizacion del es-
tudio vy mostrando los datos y 1as-
“conclusiones que se hayan obte-

nido. Jesus Garcia-Moya mani-

fiesta que este libro va a permitir -

que todos conozcan el estudio y
vean en qué se ha invertido el di-
nero publice, recordando que, el

estudio se realiza por una sub-
" vencion de la Junta. Perolo mas

importante es que este estudio,

ya seflalado antes como el pri-

mero de estas caracteristicas (un
informe del comercio real de una
ciudad), va a servir de guia para
futitros estudios que se quieran
realizar en otras localidades.
Muchos se preguntaran-que

clara y certera de la situacion en
 la que se encuentra el comercio

tala'verene,'pedremes ver los |*: 4

- estudio y el hipermercado»

Talavera. C. Garcfa- Moya

Al hablar de la situacién del’

~comercio de Talavera y la co-

marca no se puede olvidar la_
tensa situacion que existe en 1a.
actualidad entre Fepemta y el -
Ayuntamiento de Talavera de ia

Reina. En los meses de mayo y
junio, el Ayuntamiento talave-
rano lanzd ia posibilidad de insta-
lar un hipermercado en las cer-
canias-de la ciudad, lo que tre;e
consigo la absoluta oposicion de

la Federacién de Empresarios de ..

Talavera. |

Fepemta rechaza, rotunda-
mente, Ja instalacion de una gran
superficie comercial en Talavera,
ya que, alega, destruiria al pe-

guefio comercio de tede la co-

marca.

Mas de uno puede haber pen—l

sado que Fepemta comenzo a ela-
borar el estudio del comercio
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como arma contra la instalacion
del hipermercado, pero, desde la

Federacién lo niegan. El presi- .|.°

dente de Fepemta, Jesus Garcia-

- Moya niega gque exista relacion

alguna entre la propuesta de rea.

lizar este tipo de estudio del co-

mercio con el tema del hipermer-

~cado. Afirma que el proyecto de

estudiar la situacion de las pe-
quefias y medianas empresas de

"Talavera y la comarca surgio en

abril, tiinica y exclusivamente
para llegar al comercio real y co-

nocer.las necesidades de los em-
~ presarios, «lo del hipet llegé des-
- pués; en mayo o junio, De hecho,

se puede observar, al leer el cues-
tionario, dirigido v entregado a
los pequenos v medianos empre-
sarios gue, en ningun.momento,
se ies menciona nada acerca del
hipermercado, y simplemente se
limita a conocer sobre st situa-

Una vez concluudo este mforme se
“va a editar un libro que expllcara la
~realizacion del-estudio y mostrara
los datos y las conclusiones que se’
‘hayan obtenido. Esta iniciativa,
segun el presidente de Fepemta

B es plonera en Espana

problemas de lee pequenee y me-
dianos empresarios, v a partir de -

ahi tomar una postura para fo-
mentar lo positivos del comercio,

combatir aguello que resulte ne-

gativo, y en definitiva lograr mo-
dernizar todo el sector comercial

‘de Talavera y la comarcay.

" De todas formas, el presidente
de Fepemta afirma que todavia

«no podemos decidir nada ahora
ni tomar ninguna postura, va

que sin los resultades y conclu-
siones finales, seria opinar sobre
elge que no eeneeemee een DI'ECI-
s10n».

Una de les eeses que tiene
clara Fepemta es que este estu-
dio permitira conocer muchas co-

sas sobre el comercio talaverano

y permitira actuar en relaciéon
con su verdadera situacion,

Jesus Garcia-Moya apunta que -

discrepa de la idea, que algunos

_tienen, de.que la gente de la co-

marca ya ho venga tanto a com-

prar a Talavera, al tener en su

-' a

zona tlendas dende comprar.
«Talavera no ha perdido clientes;
hay que tener en cuenta que en
la cindad se encueniran gran
cantidad de almacenes importan-
tes, que dan servicios a pequenas
tiendas de la comarca. La gente

" ABC/5

sigue viniendo a comprar a Tala-

vera, ahora tal vez vengan en el
dia, compren y se vayan, pero
nunca se podra decir qiie el co-
mercio telaverane heye. decre-

- cldon,

Jesus Garcia-Moya ha querido
aprovechar 1a oportunidad de

_agradecer a todos los comiercian-

tes la colaboracion en el estudio,

la elaboracion de este estudio.
«Esta iniciativa es muy impor-
tante para Talavera y toda su co-

v a todo el equipo que trabajaen -

marca,. conoceremos la situacion

real dej comercio, y trataremos,

" a raiz de los resultados, de reha-

“bilitar, modernizar y actualizar a

los pequenee y medlenee empre-
sarios», -

Jesue Gereia Me}'e, presitlente de le Federacieﬁ deEmpresari de Televere

_ ¢idn actual, y las condiciones de

sit empresa, sin pretender ir mas
allan.

- A los consumidores, al pregun-
tarles por sus hdbitos de compra,
«como es logico, se les pregunta
el lugar de compra al que stielen
acudir, si €s una tienda tradicio-
nal, un autoservicio, mercadilio,
supermercado ¢ centro comer-
cial, pero eso no significa que se
les haga expresa mencion a un
posible hiper, ni nada por el es-
tilo. Nosotros sdlo pretendemos
conocer 1a situacion real del co-

Abel Martinez ‘

merele:;taleverene y su relacion

con los consumidores, para ayu-
dara mejerar la situacion ac-
tual»,

Hay que destacar, en paiabras
det presidente de la Federacion
de Empresarios, que «a nivel de
oferta; el consumidor talaverano

- s el mejor abastecido, y gue en

Talavera siempre se ha vivido
mucho mas barato gue en otras
ciudades. Esta claro que habra
siempre algunos productos mas
caros, porque, tal vez, no tengan
mucha demanda».
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Guadalajara cambia | e los dltimo
consigue que las exportaciones «Venzan» a las impo

ECONOMIA DE CASTILLA-LA MANCHA _
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UADALAJARA ha conseguido, por primera vez en

muchos afios, que su balanza de pagos se incline

| del lado de las exportaciones, todo un logro para
“una provincia cuyo comercio exterior ha sufrido durante
- décadas la lacra de la crisis econémica. Pero ahora,

narece que esta esta economia maltrecha se recupera si

atendemos a los datos que se desprenden del informe
«Guadalajara en cifras» de 1996 elaborado, como cada
afno, por la Camara de Comercio Provincial -

Guadalajara. Marfa Ruiz

~ La provincia de Guadalajara
estd descubriendo, poco a poco,
que salir de la crisis econOmica -

 no es una eimnpresa imposible, De
hecho, muchos datos avalan una
realidad cada vez mas positiva y

de entre ellos destaca uno cuya ™

evidencia macroecondmica no
deja lugar a dudas: 1a balanza de
pagos se inclind el ano pasado

del lado de las exportaciones,
que por primera vez en muchos -

anos, consiguieron ganar la bata-
lla a las importaciones de pro-
ductos de otros paises.

Asi 10 avala el informe del afio .

1996 recientemente editado. por
la Camara de Comercio provin-
cial «Guadalajara en cifras» en el

que se exponen pormenorizada-
mente la situacion empresarial,

encuestas de poblacion, situa-
cion del sector servicios, empleo,
y, en general, todo cuanto afecta

a la economia alcarrefia y su de-
sarrolio durante el ano 199%. La -

Caja de Guadalajara ha sido ia

entidad colaboradora del in-

- forme. | - -
Pese a que las aludidas expor-

-t

K i i)

En 1996 se regist

- 1o que a exportaciones se refiere,
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taciones no han sido mucho ma-

yores gue las importaciones, es
- sin duda significativo el hechode -
que se haya producido el alza en-

las primeras, puesto que eso de- . Lk

muestra un saneamiento econd- ' - e
‘mico como consecuencia de un g
incremento de ]a calidad de los -
productos que vendemos fuera -
- de nuestro pais. Asimismo, de- -
nota una mayor preocupacién’ -
-por las empresas v los empresa- -
rios de Guadalajara por empren-
der nuevas vias de comercializa- ..

cion, una de las mayores preocu-

- paciones de los responsables del

sector industrial y comercial en
la provincia y en la region.
Con estos resultados las em-

presas alcarrefias consiguieron .
remontar los de los primeros
- siete meses del ano 1996, en que

las compras a paises extranjeros
le ganaron terrenos a las ventas
de nuestros productos. En con-
creto, durante los citados prime-
ros siete meses, Guadalajara
vendié productos par valor de
23.423 pesetas, Jo que la situd en
el segundo puesto de Ja region en

....

=

6 un incremento de la poblacién activa, a 1

que se han sumado 7.100 personas, Destaca también la creacion
de 4.900 empleos netos sobre los de 195
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- Las cifras de aranceles y aﬂua

cambia Ia tendencia de los dltimos afios y
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revelan que las exportaciones

han sido en 1996 mas numerosas que las importaciones

"can un 22,9 por'cientu del total.

Guadalajara vende sus produc-

.tos principaimente a paises como
Francia, Alemania y Portugal,

cont los que realiza alrededor de
uy 65 por ciento de sus exporta-

. ciones. Las ventas mas numero-
- sas son las derivadas de las ma- -
- guinaria y aparatos de material

eléctrico, seguidas de productos
relacionados con barnices ¥ pin-

‘{uras y del sector minerc y agro-

alimentario, Desde la Cdmara de
Comercio se econfirma también el

_- alz_a de las nperacinnes comercia-
les con paises de la Unién Euro-

‘pea, Asia y los Estados Unidos de

América. El informe destaca
. también otros puntos de infereés, .
que inciden también -én esa me-

jora econémica. N

Inflacion =

Por ejemplo, ahonda en'el he-
cho de que la provincia, si- -
_guiendo la tendencia nacional,
~ ha luchado por la contencion de

la inflacidn vy el resultado es mas
que favorable en el control de
este indice puesto que las cifras
son negativas, incluso durante el

mes de junio, que tradicional--
mente es alcista en lo que a infla-
cion se refiere. No obstante, des- -

tacan los meses de enero y abril
como 1os mds inflacionistas del

# ano 1996. Segiin el informe de la
d Camara de Comercio, este equili-

brio es fundamental en una so-
ciedad provincial que mantiene

-su capacidad de compra por habi-
- tante superior a la media regio-

nal. Asimismo, el consumo fami-

liar, fundamental para cualquier.

economia, sufrio durante el pa-
sado ano un una sensible reacti-

vacion, al igual que el comercio.

En este dltimo punto, en el
capitulo de nuevos estableci-
mientos que han abierto sus
puertas, destaca el de los desti-

-nadosal equipamiento del hogar

y la construccion, ademas de
aguellos cuyo objetivo es el de sa-
tisfacer nuevas demandas socia-

mento que se ha producido en las

~matriculaciones de automoviles,
-que habian sufrido un paron en

el aiio 1995, produciéndose un in-

" cremento de las mismas el afto

-~ JUEVES 31-7:97_

-Fotos: Javier Feméndaz-iarga

. les. Otro de los datos significati-
vos de Ia mejora es el del incre-

pasado. Ademas se ha registrado -

en ¢l ultimo afio un incremento
de la poblacién activa, a la que se

- han sumado 7.100 personas, des-

- tacando también la creacion de -
4.900 empleos netos sobre los re- -
- gistrados en ei afno 1895.. =

Perc en el lado negativu,' en- -

contramos el escaso desarrollo
del comercio tradicional, sobre

cion, que continiia realizando
despacio y esforzadamente su

~ {odo en el sector de la alimenta-

costoso proceso de reajuste, De

igual forma el sector del trans-
porte estad teniendo resultados

negativos en lo que a los pe-

quefio$ empresarios se refiere.
Esta ¢laro que el empuje de las

~ grandes empresas, mas preocu-

padas por la calidad de sus servi-
cios y'ton mas facilidades en sus
ofertas a los trabajadores le gana

terreno a los pequerios y media-

nos empresarios.

Entre los aspectos negativos el

~informe revela también que se

mantiene la menor integracién

de 1la mujer en el mercado labo- -

ral, situandose ésta por debajo d
la media nacional.. - -
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~Ionmed reclbe ma subvenclon
~del Gobierno de 200 mlllones

Cuenca. Miren Delgado
La Delegaciéon Provincial de
* Industria y Trabajo ha confir-
mado que la Comision Delegada
del Gobierno ha aprobado una
~ayuda aproximada de 200 milio-

nes de pesetas a la empresa Jon-

med S.A., que ha iniciado las
obras para instalarse en la locali-
dad de Tarancon. El Ministerio
de Economia y Hacienda dara
este paso despues de haber reci-

tl?ldﬂ u? in- | previstos
bme 0 | onmed serala i
Junta d d 1 del Pl
Cl;ir:u?nidae- p”me@ .faCtona Pgrcial ﬁg -
des. o espanola que . Ordena.
onme - - : : -
ha elegido '. Incorpore nu_eva_ | "Eﬂ?llilldET;-
Tarancén -tecnolog|a basada rancén.
por las " . 7. Tanto. el
grandes fa. €N 1A esterilizacidon ayvunta-
cilidades - - - miento de-
- que la zona " la locali-

ofrece para la instalacion de- la_.

- empresa. A las bitenas comuni-
_caciones taranconeras, hay que
. unir los incentivos regionales y
las subvenciones gue se contem-
plan en los Fondos Feder y en el

Pacto Industrial de Castiila-La.

. Mancha, que suponen para esta
empresa, por tratarse de una
zona Objetivo 1, entre 50 y 100
millones de pesetas mas gue los
que ofrecia Ja Comunidad de Ma-
drid. -

La empresa proyecta una in-
version cercana a los mil millo-

nes de pesetas y la creacion de.

" unos 40 puestos de trabajo direc-
- tos mas un numero importante
de empleos en el sector de trans-
portes. Se dedicara a la esterili-
zacion en general de materiales
como productos médicos, cosmé-
ticos o de laborateorio, asi como el

tratamiento de productos agroa-

- limentarios e industriales.
Esta factoria se va a convertir

“en la primera factoria espaiiola
que incorpora nueva tecnologia -

hasad‘a en la esterilizacion por

un sistema de haces de electro-
nes, que se implanta como me-
todo alternativo al usoc de co-

balto, material usado con fre-
cuencia en este proceso, u otro .

tipo de sustancias como el éxido
de etileno, gue es hasta ahora el
procedimiento habitual,

La nueva planta se va a insta-

lar en la antigua carretera Ma-

drid-Valencia, en los terrenos

'dad que ha vendido a sus res-
pnnsabies terrenas a bajo cosie,

como el Gobierno regional v la
Diputacion Provincial de Cuenca
han acogido este proyecto con
gran optimismo, ya que supone
una importante promocion para
la comarca.

Como se recordara, la- Conse-

jeria de Industria y Trabajo ini-
- ¢io el pasado mes de noviembre

una ronda de conversaciones

con el Gobierno central va gue -

en un primer momento denegé
la ayuda a Ionmed. El principal

obstaculo era la concesion de
-subvenciones a las empresas

participadas con capital estatal.
La Junta ha mostrado su satis-
faccion por el cambio de actitud

"de los responsables del Ministe-

rio de Econoimia, que iniciai-

- mente habian decidido denegar

ayudas a este proyecto. Faltaba
el pronunciamiento del Ministe-

rio de Industria y tras varias se-
manas de espera, esta iniciativa

sera una realidad este.aiio.
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( Selecclon Exportacmn », U
Tuevo proyecto de la Aemcm

Tu]edu. D.T

- Hace unos dias, la Asociacion

‘de Empresarios de la Madera de

Castilla-La.Mancha (Aemcm)
presentd en el Centro Tecnold-

gico de la Madera de Toledo a las -

empresas asociadas que partici-

paran en la Feria Internacional

del Mucble de Valencia, uno de

‘los certamenes mas prestigiosos

del sector y que se desarroilara
desde el 22 al 27 de septiembre.

cién colectiva de las empresas
que mostraran en la Feria de Va-

- lencia sus aitimas novedades, y

que lleva el nombre de «Selec-
cién Exportaciony: se encontrara
en el pabellén cuarto alto de Ia
XXXIV edicion de la Feria.

En el acto de presentacion de

- este proyecto estuvieron presen-
tes el presidente de Aemcem, Mi-
guel Pantoja Renilla, el vicepre-

sidente de la Institucion Ferial
de Valencia, Ramon Puchades
Olinos, y el director general de l1a
Feria Internacional del Mueble

de Valencia, Femandu Mateu de |
~ Ros.

Las empresas que reuniri «Se-
leccion Exportacion» son: Arte

~ hispanico, S.L.; Muebles Casti- .

Ha. I.a Mancha Expansmn, S.L.;
Toledart, S.L.; Vifesa, S.L.; Mo-
belma, S.L.; Muebles San
Martin, S.A.; Grupo RCR, S.A;;
Industrias Tagar, S.L.; 5.L., Am-
biente La Mancha, A.LE.; Anfe
Muebles, S.A.; y Martin Sanchez

- Asperilla, todas ellas asociadas

ala A’Emcm, ¥ que se encuentran
entre. las mayores exportadoras
de mobiliario de la regién y de
Espaia, con un volumen total de
exportacion cercano a los 5.000
millones de pesetas anuales.

- Asimismo, otras empresas
tamhién asociadas a la Aemcm,
como Muebles Lancha, S.L.; Na-
varro Navarro, S.L.; Artenudo
C.B.; Casadalba y Fabian Gomez
Glrﬂn S.L.., particlparan en esta

La Aso- .- = edicion de
ciacion de | S | la feria
ﬁﬂ“iﬂﬂ‘“{ Las-empresas de Ia fuera de
gual que T€QION participantes oo
hiciera  enla Feriade- cion»,

ace uUnos demas d
meses en la ValenCIa exportan 3{119;2;&05“;
Feria del empresas
Muel:!le de cerca de 5 000 de Castilla-
Madrid, ha mlllones an_uales Lo Man
organizado | | e - cha.

‘una actua- ' En esta

| edmmn de 1a Feria Internacional
‘del Mueble de Valencia, por pri-

mera vez, ¥ promovido por la
Aemcm, se van g agrupar las
prlnmpales empresas exportado:
ras de Espafia, bajo una actua-

-cion:colectiva, «Seleccion Expor-

tacion»,desde donde mostrardn
sus Ultimas novedades destina-

‘das al mercado nacmnal y.al
‘mercado europeo.

Para esta ocasién se ha di- -
seniado un espacio con criterios
corporativos del mismoe modo

-que se hizo en 1a anterior accién

corporativa promovida por la
Asociacion de Empresarios de la
Madera de Castilla-La Mancha
para sus empresas asociadas en
el Parque de Toledo, en la pasada
edicion de la Feria Internacional
del Mueble de Madrid.
Castllla La Mancha es una de
las regiones mds importantes en

el sector del mueble vy este afnio Ia

region superard al de otros anos
el mitiero de participantes en el
certamen de Valencia.
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EMPRESAS

. Certificado de cahdad

Duce empresas de Albacete estan en pnse
_ 8i6n del certificado de calidad otorgado por la
- Asociacion Espanola de Normalizacion y Cer-:
-tificacion (Aenor), que asegura la calidad de
‘los productos desde su proceso inicial hasta el
. servicio final al cliente. Segiin el delegado pro- .
‘vincial de Industria, José Luis Moreno, estas
empresas de Albacete han participado en el
- proceso de competitividad e internacionaliza- -

cion de los mercados, que han motivado.la

-puesta a pinto de sus tecnulugias yla] me}ura 1
dela cahdad en todos sus niveles. .

CCM

Caja Castilla-La Mancha ha puesto a dispo-

sicion de todos sus clientes un nuevo pro- -

ducto, que garantiza una elevada rentabilidad
durante cinco aios e incorpora importantes

ventajas fiscales. Se trata del Seguro Inver- -
sion CCM, que a las caracteristicas de los fon- -
dos de inversion garantizados anade la favora-

. ble fiscalidad de los seguros de vida. Este pro-
ducto es un seguro de vida mixto en el que a -

partir de una aportacién unica (inversion mi-
nima de 500.000 pesetas sin limite maximo), se

- obtienen unos rendimientos acumulados:

grantizados gue varian en-funcion de Ia edad

~del titular, dado que el producto incluye la
prestacion adicional prnpla de un seguro de ,

v:da

Virucola de Tomelloso

La pasada semana, el Consejo Regu!adur de:
-la D. 0. Mancha en su convocatoria del X Con-
curso de Calidad, que contd con un jurado na- -
cional de reconocido prestigio, concedié el pri--
‘mer premio en la categoria de vinos blancos

del afios a 1a marca «Anil 1996» de la coopera-
tiva «Vinicola de Tomellose». En la categoria
de vinos de reserva, esta empresa ciundadre-
aliiea obtuvo el segundo premio con la marca
«Torre de Gazate. Reserva 1993»,

Samtas

Con mutwn del 40 aniversario de Ia Sume-

dad Andénima de Seguros, Sanitas, esta em- -
presa nrganizﬁ Ja pasada semana para sus so-
cios mds pequeitos un preestreno de la peli-

cula «Turbo» de los «Power Rangers». A este
acto fueron invitados los socios de Sanitas en

Toledo. Sanitas es la empresa lider en el sec-

tor de asistencia sanitaria, y cuenta en la ac-
tualidad con mas de 5.000 socios en la provin-
cia de Toledo. Su cuadro médico esta formado
por buenos facultativos de cada especialidad

(incluye a mas de 18.000 profesionales y 450
-gentros médicos en toda Espana). .

Cristova

El.(funsejn Rector de Incenti’vus‘ Regionales,
organismo dependiente de la Secretaria de Es-

tado de Presupuestos, ha informado favora-

blemente sobre la concesién de una ayuda

‘economica a la empresa Cristova, situada en

la localidad albacetefia de Caudete. La sub-

_vencion ird destinada a 1a ampliacion de las

instalaciones vy mejoras tecnologicas de la em-

presa, dedicada a la cristaleria: Esta compania -

es de capital privado. Este proyecto supondra
la creacion de nuevos puestos de trabajo.
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- constante de los so-

- Perddns» de la localidad ciudadrealeiia de Manzanares, ha"

. EL trabajo constante de Ios socit}s de la couperatwa «Jesls del
P

. ermitido-a esta entidad que en los ultimos afios se-convierta en
"una de las mas importantes.de la regién. La sociedad, que emplea a 15
1rabajadores fijos v a unos 20 més en época de vendimia, alcanzé el afo

| pasado una facturacion de 900 millones de pesetas, y las previsiones para

este aﬁa apuntan a un volumen de negocm de 1 000 mlllones

ValdEpeﬁas‘ Elisa -La&eras
- La cooperativa «Jesus del
Perdon» de Manzanares, si-

~ tuada en e] poligono indus-

trial de la localidad, es una
de las empresas mas em-
blematicas del municipio.

De hecho, se podria afirmar

gue la evolucion de la ciu-
dad ha tenido su fiel reflejo

en los cambios y en la trans-
formacion {ecnoldgica que

han experimentado .

‘las instalaciones de la

sociedad que se fundo
hace 43 anos, fruto de
la necesidad de un
centenar de viticulto-
res de la zona para ela-
borar y ¢omercializar
sus productos, hasta
entonces, en manos de
los especuladores que
contrelaban el mer-
cado vitivinicola. -

El trabajo ha side la

cios de esta coopera-

tiva que, en el afio 1966, se
fusiond con la de «San Isi-
dro», integrada por unos 300
agricultores y 38 afios des-
pués, con la de «E] Porve-

hir», lo que legé a situar el

niimero de asociados en
unos 650, segun la docu-

mentacion facilitada por los

propios gestores de 1a coo-
perativa manzanarefa,
cuya presidencia en la ac-

tualidad ostenta Juan Luls

1L.ozano.

Las necesidades ocasio-

nadas por las dos fusiones
han llevado a la cooperativa
«Jestis del Perdon» a reali-
zar varias ampliaciones
para poder abordar el incre-

mento de kilos de uva y la

capacidad de almacena-

miento gue supera los 25

millones de litros de vino.

- Lasociedad, gue empleaa
15 trabajadores fijos y a
unos 20 mas en épocas de
vendimia, alcanzo el pasado
ano un volumen de factura-

cién de 900 millones de pe-
perativa elabora un elevado

setas, mientras que las pre-
visiones para la presente
campana ascienden a 1.000
millones de pesetas, segin
indico su presidente.

Para cunseguir este incre:

“mento de 100 millones, Lo- _

zano destacéd la novedosa

" tecnologia con la que estan
dotadas las instalaciones, la

investigacion de nuevos
productos y un riguroso

control de calidad, sin olvi-
~dar el equipo humano com-

puesto por jovenes profesio-

nales plenamente integra- .

dns en 1ns uhjetivus de la

Juan LUIS Lozano

presidente de

«Jesus del Perdén*»*f"?f-
asegura que es
necesario primar Ia
calidad a la cantidad
para poder competir |

- empresa «calidad por en-
cima de cantidad», una pre-

misa gue tienen muy clara
en los departamentos de co-

mercializacion y marketing.

- Seleccion

La seleccion de la materia
prima en la elaboracion del
vino es obligada, siempre ¥

- cuando se quieran mante-

ner unos parametros de ca-
‘lidad con los que poder «de-
fenderte en este mundo tan
competitivor matiza por su

parte el director-técnico, Vi-

cente Sanchez-Migallon.

Asi, dentro de apenas
~unoes dias se iniciard un ri-
guroso seguimiento de los -
‘trella de la cooperativa.

viiledos propiedad de-los s0-

- cios para determinar.el mo-

‘mento mas adecuado de la
recogida de las variedades
de uva, unos seis entre blan:

cas y tintas, en funcion de-

los vinos que se plensen ela-

borar. t
Aunque a sociedad coo-

volumen de vino que se co-
mercializa a granel —un
80/85 por ciento de ia pro-
duccion global sobre los 17

mlllnnes de kllus de uva
transformados el- pasado
ano—, mucho mas de lo que
a ellos le gustaria, reconoce
Sanchez-Migallon, gue in-

- cide en el aumento progre-

sivo del porcentaje que en
ios ultimos aiios ha experi-
mentado el acogido al mar-

- chamo de calidad de 1a De-

nominaci on de Dr:gen «La

Mancha»

Mercadns

Lus vinos elabora-
j: iﬁ; dos por la cooperativa
" «Jesus del Perdon» se
han consolidado en .

numerosds zonas del |

‘mercado nacional en
el que irrumpio hace
unos 25 afos, circuns-
tancia por lacual sela;
puede considerar pio-
nera en la comerciati-
zacion en embote-
Nado de la zona y de
Castllla la Mancha.

. Su presencia en las gran-
des superficies de Anda-
lucia, la region casteilano-

“ manchega y el centro del

pais, es cada vez mis de-

mandada por los consumi-
dores que, gracias a la op-

tima gestion de la red de co-
mercializaciéon y
distribucion, han descu-
bierto las caracteristicas de

un producto, en muchas

ocasiones, m;ustamente in-
t‘rava}nradn

Por 1o que respecta al-
mercado exterior, éste se
ceritra en los paises de Ia
Unioén Europea vy Estados
Unidos, fundamentalmente.

«Yuntero» es la marca es-

Blancos, rosados vy tintos

| han cusechadu NUMerosos
) premms nacionales e inter:
-nacionales en reconoci-

miento a su calidad y a su

presentaciofl.
“«Lazarillo» y el ECDl{jg'lCD

. «Mundo Yuntero» son utras_ =

de’}ds marcas que han con-
seguido un reconocido pres- -
tigio entre los consumido-
res.que demandan calidad y

“precio asequible.
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. EMPRESAS

. CCM alcanza el nivel del resto‘de: Cajas espaiolas y comienza a

- ganar dinero: 4.219 millones de beneficio en el primer semestre

" Toledo, M. V. .
‘Tras cumplir,
antes del plazo pre-
visto, el plan de sa-

neamiento - im-
puesto

la entidad, Caja
- Castilla-1.a Man-

por el
“Banco.de Espafia a

Margen ordinario

Mar_g_eh de intermediacion

' RESULTADOS ECONOMICOS DE.CCA
,EN EL PRIMER SEMESTRE DE 1997

£

L,
HET
H

15.794 M.

JUN[O - Tasa

. Los recursos con-
‘trolados por 1a Caja

S 97 . |interanuall de Castilla-La Man.
- — cha a junio de 1997
. j14.642 M.l - .1,59%] son de 697,480 millo-

nes de pesetas (un

| 2,0?%, 8,86 por ciento frente

al 7,48 por ciento re-

. ‘en el primer semes-

r

Fino Fontglps

cha ha conseguido

tre del afio situarse
al nivel del resto de

Margen de explotacién
Saneamientos e insolvencias

Beneficios A.l.

las cajas espano-
las, ¥ lo mas impor-
tanie, empezar a
ganar dinero. En
este periodo, la que

cipales empresas

Fondo inespecifico

Beneficios totales
es una de las prin- Casﬁ ﬂﬂwl

3.941 M.

- ~3,70%

gistrado en Ia misma

-1.040 M.
- 2.906 M.
1.313 M.
4.219 M.

-79.79%

- $100%
6.553 M.| +12.50%|

fecha del . pasado
ano), los fondos de in-
version ascienden a -
36.618 (e}l 185,18 por
ciento) y la morosi-
dad se ha reducido
entre junio de 1996 y
1987 en casi un 27 por
clento, pasando de un
saldo de 42.124 millo-
nes de  pesetas a

+100%

de la regién, ha ob-

tenido 4.219 millones de pesetas .
de beneficio y ha logrado dismi-
nuir notablemente la morosidad,

Esfuerzo -
Alcanzar estos resultados ha

sido posible gracias al esfuerzo
de los mas de 2.000 empleados, el

trabajo serio del equipo direc-
tivo, y a la fidelidad de los clien-
tes, segiin indico el presidente de -
la entidad, Tomas Martin-Pehato .

durante la presentacion del in-
forme econémico correspon-
diente a la primera mitad de

cla se estd normalizando la situa-

cion de CCM. Se trata de unos re-

sultados gque pueden lavar per-
fectamente la mala imagen de la
entidad y tapar la polémica man-

g
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tenida por Jo ﬁarﬁdus-'pnlitims de
Castilla-L.a Mancha en los iiti-

" MOS meses,

Los beneﬁcins', segin sefalo el
presidente de CCM, superan las

- previsiones que la entidad se -
- mareé al comienzo de este ejerci-

Cio y es posible que a final de este

~ ano alecancen los 8.000 millones

de pesetas. No obstante, Martin
Penato hizo hincapié en 1 canti-

dad de 1.313 millones de pesetas
-del Fondo Inespecifice {también

beneficios) y gue CCM reserva

voluntariamente ante posibles
| - contingencias o riesgos.

1997. Ademas se estan cum- - ST
pliendo escrupulosamente los )
presupuestos y como consecuen-

Aumento moderado
En lo que respecta a la inver-
sion normal.de la entidad o crédi-

tos, CCM ha alcanzado en el pri-
- mer semestre de 1997 los 468.336
| mil_lnnes de pesetas, 1o gque su-

pone un 9,18 por ciento, un por-
centaje que espera superar a fi-

nales de ano. Este aumento es
maoderado, a juicio de Martin- °

Penato, si se compara con otras
Cajas pero también en Castilla-
La Mancha hay que tener en

ctienta que no existe la misma -
- capacidad inversora que en Cata-

iuna, Valencia o Madrid.

. También CCM, que ocupa el
puesto ntimero 12 en la clasifica-
cion de las Cajas espanolas y el

vigésimo quinto de los Bancos,
ha rebajado la tasa de morosidad
hasta un 6,15 por ciento, aunque

“al final de este ejercicio esta pre-

visto llegar -hasta el 5 por ciento,

cuando la media de todas las ca-
jas es de un 5 por ciento. Esta

tase se situaba en un 12 por
ciento en 1995, fecha en la gue el
Banco de Espaiia impuso un plan

~de saneamiento a la entidad, -
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30.775 millones.
- -Scbhre el margen de interme-
diacion —diferencia entre gastos

.e ingresos del negocio finan-

clero—, Tomas Martin-Penato in-
dicd que CCM esta a la cabeza de
las Cajas, con una tasa intera-
nual de 1,59 por ciento. - o

‘No es este el caso del margen
de explotacion —donde se inclu-
yen los gastos y amortizaciones—,

" pues los gastos de personal son
“un 20 por ciento superiores a la

media de las cajas, por la fusién
de las Cajas de Cuenca y Ciudad
Real, Albacete y Toledo. La tasa
interanual del margen de explo-
tacion es de -3,70 por ciento.

Los beneficios antes de im-

- putestos han pasado de 0 a 2.906

millones y el «cash flow» o capa-
cidad de generar recursos ha au- -

- mentado un 12,50 por ciento.

-~ Colaboraciones

7==1.. Por otro lado el presidente de
sie7i - CCM hablo sobre todas las cola-

boraciones que realiza la entidad
en la regidn, actividades a las

.= que dedicara este afio un total de
2] 835 millones de pesetas.
i Al area cultural (culturales, bi- -
-1 bliotecas, publicaciones y exposi--

ciones), Caja Castilla-L.a Mancha -
dedicara este afio.200 millones de

" pesetas; al area asistencial (resi-. -
‘dencias, hogares y acciones so-
~ ciales), 220 mitlones; al drea do-

cente (Universidad), 140 millo-

- nes; a colaboraciones deportivas

destina 120 millones de pesetasy -

& colaboraciones con entidades:e
. instituciones, 155 millones de pe-

setas.

El presidlente de Caja Castilla-La
Mancha, Tomds Martin-Penato,

- que aparece en la imagen junto al .
~ director general de Intervencién,

dijo que los resnltados del primer
 semestre deben tapar la mala
' imagﬂn_ de la entidad
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| Agronoticias

e Cooperé@tiva de La Solana.

La cooperativa «Santa Catalina» de La So-
lana (Ciudad Real) ha aprobado ampliar sus
" actividades con una almazara de aceite que
" jnicialmente tiene previsto facturar un

millén de kilos de aceituna anuales, aitngue -

en 1as proximas campafias se tiene previsto
gue esta cifra aumente, £l presidente de la

- cooperativay responsable de Ucaman, Grego- '. .

rio Martin Zarco, ha asegurado que }as previ-
siones de la almazara de aceite son abastanie
~ halagiiefias al tener en cuenta el futuro del
aceite». Respecto a la financiacion, Martin

Zarco explicod que se ha estimado un gasto de
35 pesetas por kilo de aceituna deciarado por.

cada uno de los socios de la cooperativa., tras
1o que se.realizara una media a cada uno de

" ellos segiin la produccion de tos 1iltimos anos. .

-

“Acuerdos 0AG-IR

£l coordinador regidnal de COAG de Casti- -

lla-La Mancha, Francisco Redondo, ha afit-
mado que las negociaciones eritre su organi-
zacién agraria e Iniciativa Rural (IR) westan
muy avanzadas en Ciudad Real» y quedaran
cerradas en las demds provincias durante
esta semana. Redondo ha indicado que los
acuerdos entre ambas asociaciones, que pre-
tenden formar un frente comin de actuacion,
westan practicamente acabados» ¥ s6lo que-
dan por realizar algunos contactos con los

‘nticleos que mantiene IR en Albacete y con -

sus organizaciones afines en Cuenca. Ei res-
ponsable regional de COAG dijo que €l Conse-
jero de Agricultura y Medio Ambiente, Ale-
jandro Alonso, «ve muy bien» este proceso.

Placas de energia solar

En Jas proximas semanas dardn comienzo

1as obras de instalacién de placas de energia

solar fotovoltaica en diez localidades de la
provincia de Guadalajara. Las obras seran fi-
nanciadas gracias a ias ayudas que tanto la
Administracion regional como el Ministerio
 de Industria concede para el aprovecha-

miento de recursos energéticos renovable. .

En Algora, Alboreca, Cubillas del Pinar, Cas-
tejon de Henares, Matillas, Mirabueno, Ne-
eredo, Tortonda ¥ Villaverde del Ducado, las
placas solares se utilizardan para la ilumina-
cién de naves de ganado ovino, mientras que
" en Sotoca del Tajo se usara para la puesta en
~ marcha de un picadero de caballos.

Clim»

Todas las regiones espaiiolas de vino estian

pendientes de 1a climatologia de los proximos -
dos meses. El comportamiento del tiempo re- |

sultara decisivo tanto para la cantidad como
para la calidad de los vinos de.la préxima
campafia. La zona de La Mancha es, posible-
mente, 1a Gnica reglon que 1o ha sufrido de
forma exagerada los avatares climatologicos
de este principio de verano. Segiin el presi-
dente regional de Asaja, Fernando Villena,
“wina vez controlados los ataques de oidio y de
mildiu, las vinas manchegas se desarrolian
" de forma satisfactoria. Villena asegura que
las ganas de despejar 1as bodegas con vistas a
uha cosecha que puede resuitar interesante,
esta incidiendo de forma negativa en las coti-
zaciones de los vinos. -
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Pinag Fontelos

" Las cooperativas de LaJarayel

as vias de comercia

Pusa buscan salidas para impulsar la

produccidn del aceite de oliva virgen

| para abrir nuev
de su produccion de acei

y el Valle del Pusa, en la comarca
Reina, estan buscando alternativas
lizacion; promocion. e impulso
te de oliva virgen, considerado como uno de los

mejores de Espana y con un gran prestigio internacional. A través de la

'su situacion y perspectivas.
tratamiento del alperujo y

iniciativa comunitaria Leader |l se esta elaborando un estudio que analiza
La creacion de una o dos plantas para el
la comercializacién conjunta de los tres

~subproductos derivados del mismo, como el aceite refinable, la pulpa y el

hueso, cuyo valor super
- propuestas que se

Talavera. Eusebio Cedena

~ A través de este estudio, en

el que participan las organi-
zaciones agrarias, se quiere
poner de manifiesto la pro-
blematica actual del sector
en este zona y buscar las for-
mulas adecuadas para encon-

“trar soluciones y alternativas
de futuro que permitan desa-

rrollar una actividad econo-
mica de gran importancia en
la: comarca talaverana, con

una produccion media de 13

millones de kilos de aceitu-

* pas y un rendimiento det 23

por ciento de produccién de
aceite. ‘

La atencion prestada a esie
sector se deriva no sélo de su
volumen econdmico, sino
también de la calidad de la
produccion, ya que e] aceite
de esta zona esta considerado
como uno de los mejores de
Espafia y goza de gran presti-

gio internacional. De ahi que

las organizaciones agrarias,
como Asaja y UPA, se hayan
involucrado en la elabora-
ci6n de este informe y en la

" tisqueda de salidas con pro-

yeccion de futuro para una
actividad tan implantada en
esta comarca = casteliano-
manchega,

. Mas promocion
El estudio esta siendo ela-
borado por un grupo de tra-

bajo formado a través del

organismo local auténomo
Ipeta, -
Ayuntamiento de Talavera, ¥
ya cuenta con un avance,
presentado en estos dias en la

Ciudad de la Cerdmicayenel.

que se evidencia ia necesidad
de poner en marcha utia serie

de - medidas e iniciativas

comunes que permitan una

mejor promocion, impulso ¥y

........
.......

Do
.....

e

.......

Lt

vinculado al

o los 120 millones, es una de las principales
formulan en el informe.

comercializacién del aceite
de-oliva virgen que se produ-

ce-en las cooperativas de la

z0na, agrupadas en las subco-
marcas denominadas de La
Jara y el Valie del Pusa.
Estas medidas pasan, en todo
caso, por aprovechar su gran
potencial econdmico a traves

“de’la unidad de accién y el

desarrollo de proyectos
comunes de mejora de la acti-
vidad, incluido el tratamien-

to 'y comercializacion de los

subproductos, segin la prin:

cipal conclusion que se deri-

va del avance presentado y
que se finali;ﬁarei a partir de
septiembre. *

Cooperativas

‘Las citadas subcomarcas
abarcan las cooperativas de
los municipios de Belvis de la
Jara, Buenasbodas, Campiilo
de'la Jara, Espinoso del Rey,
Mohedas de }a Jaray La Nava
de Ricomalillo, en el caso de
La Jara; y de Navahermosa,
Los Navalmorales, Los Nava-

lucillos, Santa Ana de Pusa y

San Martin de Pusa, para la
dehominacion Valle det Pu-
sa. Como nota caracteristica
comun, - las cooperativas,
segiin este avance, utilizan
mayoritariamente el sistema
de:molturacién continua en
treg, fases, con un_ nivel de
mecanizacién y calidad gue
se -califica como «bueno o
excelenten. . . .
‘Ademds, sus métodos de
comercializacion- y aceite
comercializado tiene una
gran similitud, con ventas
que giran et torno al 70 por
ciento.a granel y el 30 por
ciento envasado para socios ¥

fodt Laimagen recoge uno de

los depositos de aceite de
una almazara-cooperativa

~ de 1a localidad toledana de

Santa Ana de Pusa
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La creacion de

- unaodos
plantas para el

tratamiento del

alperujo es una

e —— " - A
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~ principales
‘propuestas que

se formulan.en

el informe sobre
el aceite

 vecinos,-en nnos casos a través
de un APA vy con marca unica y

en otros individualmente ‘con la
marca propia de cada cooperatl-

va. La comercializacion en cir-
cuitos de calidad todavia es muy
pequena. - T

Kl gran problema comin de

todas las almazaras, que incluso.

amenaza su supervivencia, es el

de la eliminacion de alpechines,.

una grave situacién medioam-
‘biental que, segun.el informe,
requiere soluciones urgentes ¥
de cuya resolucién podria; deri-
varse, ademds, una importante

rentabilidad econémica, ya que

os subproductos superan:los 120

‘como primera medida dar una’
sohicién conjunta al problemade
la eliminacién de alpechines, si
‘bien iniciando el trabajo en .
comiin «desde una iniciativa que
no sea demasiado ambiciosa ¥y
‘que, sin embargo, permita avan-

d La Jara y el Valle del Pusa procucen uno de los mejores.a

92 para €l Valle del Pusa. No obs-
tante, estos datos son aproxima-
dos y serdn objeto de estudio
mediante una informe de viabili-
dad que se va a desarrollar en
septiembre en colaboracion con
las propias cooperativas.

: PR i e
[ e e e
ly T ol R A b B
H et A o -:-.'3:._3 g 1] H

Oscar Huertas

i H
Ty L - -
o . . P ) rh oy L . o -\.h sy i
- . - s - LK) - .
L LI S R i EbgaEL
. i = L~ sl - o g I -
A S PR I A 5
' k' ) - . . e gy N L -
PRl O v R LA . T
g e T R e 1 = )
x T 4 Py i ¥
s 4 N . PR PP Py g K et -
o D AR LA e A e Bk =

o

ceites de oliva del mund

=

I

Martinez hizo también un lama-

miento a 1a reflexion de profesio-

- nales e instituciones para apoyar
al sector en toda su dimension.

El.acto estuvoe presentado por

1a concejal de Medio Ambiente -

del Ayuntamiento de Talavera, -

millones de pesetas., zar con hechos concretos en el . . “Carmen Riolobos; el gerente de
» . camino de la integracion coope- Estrategia de produccion . Ipeta, Miguel Angel Garefa, y ¢l
- Iniciativas comunes rativan. Para ello se plantea A partir de este proyecto, que - presidente provincial de Asaja,

" E] estudio plantea clara'm'enté |

que )a situacion del sector puede
mejorarse, y para ello «se:hace
necesaria Ia puesta en marcha de

iniciativas comunes que, aungue .

modestas, signifiquen los prime-
ros pasos hacia una mayor inte-
gracion cooperativa y hacia una
mayor defensa del valor anadido

de nuestra produeccién de-aceite.

de oliva». «Pese a las diferencias
encontradas en las distintas coo-
perativas, sobre todo en 10 que se
refiere a la pertenencia a agrupa-
- ciones de diferente signo,‘enten-
demos que son muchas mas las
similitudes», '
presentado.

En este sentido, se propone

afirma el avance

«establecer una o dos plantas de
tratamiento de alperujo (materia
base) para comercializar conjun-

tamente los tres subproducios .

que saldrian del mismo: aceite

refinabte (1,50 per ciento), pulpa

para pienso (48,25 por ciento) y
hueso para calefaccién y abono

- (49,25 por ciento)». - -
Teniendo en cuenta que 1a pro- -
 duccién total del alperujo es de

diez miliones de Kilos ¥y que,
como se ha citado, el valor de los
tres subproductos supera los 120

“millones de pesetas, se estima
que la inversién necesaria y el -
“mantenimiento de dos plantas,
‘una para cada zona, alcanzaria

los 147 millones, 55 en La Jara 'y

daria un notable impulso econd-
mico al sector, se plantearian
otro tipo de iniciativas, basadas

stempre en la «unidad de accion» -
_y en una estrategia conjunta de

produccion y comercializacion

‘en ambas subcomarcas talavera:
nas. El encargado de presentar el
avance fue el representante de -

UPA, Ignacio Martinez, quien
destact en el acto este aspecto de
la unidad estratégica como un

elemento esencial mediante el .

cual buscar salidas de.futuro a
una actividad que lo merece y
que, segun manifesto, «produce

‘uno de los mejores aceites del
‘mundo, junto a los de Lérida y
alguna zona de Grecian.

de 1a Corporacion talaverana a
cualquier iniciativa de impulso

‘Manuel Judrez. Riolobos, en su.
“intervencién, expresé el apoyo

al aceite de oliva de la comarea, -

- una actividad tan fundamental
en la zona que debe tender,

segun dijo, a enconirar una

dencminacién de origen propia ¥
colocar su propia marca de cali-

. dad en el mercadgo.

La concejal expreso también

gite es un elemento mds de la

. comarca talaverana para poten-
.. ciar el turismo en ia zona y pro-
mover nuevos proyectos en este

sentido.

" su confianza en el sector y dijo-

—, @
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Sistema de Compra Personalizadd.

Ya no tendrd gwe adapiarse mds a las lmitaciones de "

las tarjetas convencionales. Olvidese de la rigidez de
los débitos a secas p de fos créditos preﬁjﬂdtjs,;" -
.- 4 partir de ahora, si tarjeta de Lo Caja Rural con

el SCP, serd lua gue se adapte a usted dedrdole la

o posibilidad de gue sobre Ia marcha ¥ en funcion a

y K $Us posibilidades se fije la forma de pago que pids le

‘. ..;.-m_u-eﬁ;;-a para cada und de sug compras en funcion ie | : |
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Dlaz Zarco. « Qmero convertlr a la CaJa
Cludad Real en la prlmera entldad de la

] Ciudad Real. Juan C. Sevilla
- A sus 49 anos, el empresario

socuellamino Luis Diaz Zarco se

ha convertido en el nuevo presi- -
dente del Consejo Rector de la -
Caja Rural de Ciudad Real conel’

que la entidad crediticia, en prin-

cipio, rebasara el milenio. El fla-
- mante presidente quiere devol-
ver el esplendor que Caja Rural

tuvo hace unos ailos y se marca
" como objetivo eliminar los escan-

dalos financieros que han jalo-

nado los dltimos anos de la Caja.
Con el 60 por cienio de los votos,
Diaz Zarcopasaala hlStOl‘la de la

Caja Rural.

~ ;Se han cumplido lns prongs-

thﬂS que esperaban?

— Si, claro, se han cumphdn
Los votos que hemos obtenido
han sido muy importantes v,
ademas, en el escratinio pudi-
mos observar que los delegados
que votaron mi candidatura fue-
ron el doble que los que votaron

— ENTFIEVISTA —

la candidatura de Juan Antonio -

Ledn Trevino,
— Usted Heva vinculado a Ca;a

Rural desde que era un chaval,

;no es asi?

.. Mi pasc por el mundo de la
Banca se inicio a los once anos,
alli en Socuéllamos, a los quince

afos ya entré a formar parte de

la plantilla de Caja Rural como

hotones y fui pasando por todos

-1os puestos que tenia la entidad
hasta llegar a los de responsabih-
dad cuando tenia 23 anos.

~ ;Cuindo tomara posesion de

su cargo?
- Esperamos que la cunﬁrma—

4
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cion del Banco de Espana se pro-

duzca dentro de guince ¢ veinte

dias vy, a partir de ese momento,
estaremos en la Caja el nuevo
Consejo Rector y empezaremos a
trabajar.

~-Le acompaiian como vicepre-
sidente Ramon Alcarazo y como
secretario Nlcnlas Lupez Tre-

vifio...
- Son dos pesos pesadns del co-

- operativismo ¥y hombres de ios

~ cuales tengo una confianza

- enorme,

— ¢Con ellos Ilega tamblen el

HEEEY
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El nu Cnnse;n Rectm' nbtuvu El 60 pnr mentn de lns vutns

Luis Diaz Zar, de pie, fue elegido presmente ﬂel lese_]n Rectur de aja Rural ﬂe Cmdad Real

cooperativismo y la agrmultura 3
la Caja Rurai? ' -

- Por supuesto, son estos sectu-

res 1os que han apoyado mi can-

didatura y les doy las gracias.
Trabajaré para generar benefi-
cios a la provincia, para crear
puestos de trabajo y todo lo que

' sea riqueza para la provincia de .

Ciudad Real. Estos sun mis obje-

tivos.

- oS programas estan para
no cumplirse?
- Nosotros no tenemos ningin

programa.
grama de intenciones que guere-

mos poner en marcha lo antes po-

sible. La prioridad estd en dar
tranguilidad a todos los trabaja-

dores, en que retomen sus pues-

tos de trabajo con una tranquili-
dad absoluta y recordarles que

~.Caja Rural es una entidad fuerte.
Por eso, creo que entre {odos de-

hemos garantizar las condiciones
gque permitan incrementar el be-

neficio y generar, como he dicho
- antes, mas valor anadido para la
- provincia de Ciudad Real. |

— ;Como vio al otro candidatc a
1a presidencia del Consejo Rector

de la entidad?

—~ Juan Antonio Ledén Trevifio

es un personaje entrafable para
mi. Espero su ¢olaboracion por-

-gue él tiene mi colaboracidn
-desde la Caja Rural provincial,

de eso no hay ninguna duda.

- ¢Cudles son los principales

objetivos que se marcan?

— Hay muchas prioridades,
pero hasta gue no llegue a la Caja -

Rural y ocupemos los cargos;
pricticamente no podemos defi-
hir como va a ser nuestra trayec-

Tenemos un pro-.

toria. La deﬁmremus en los pro-
ximos, dias, realmente. -

- ;@Qué van a hacer para frenar
los escandalos que se han produ-
cido en los ultlmns anos en esta
entidad? ' :

- Esperamus que no se pro-
duzca ninguno mas, que se escla-

rezcan-todos los que estan pen-

dientes_ porgue pondremos todos
los medios a nuestro alcance
para qie no se prn{iuzca ninguno
mas. -

- Fotos: Mariano Cieza

~ ¢Sé'va a continuar con lo he-

cho hasta ahora?

- No-vamos a cortar cualquier
iniciativa que venga de atras y
sea buena para la entidad.

~ f,Unn de sus objetivos sigue’
siendo-llevar a Caja Rural al nu-

mero tino del sector fmanmerﬂ -

prnvmclal‘?

- Es.que la Caja Rural en tlem-
pos atrds ha sido la ntimero uno
de la provincia. Creo que es
donde tiene que estar y adunde ia
vamos a situar nosotros.

- (Qué les diria a las personas

que tienen sus ahorros en laenti-

dad?

- Qué tengan la completa segue.

ridad de qute sus ahorros estdn en
una de las entidades crediticias
mas 1mpnrtantes de la provincia,
porgué esa confianza que han
puesto:en elia no la vamos a que-
hbrantar, al contrario, crec gue
van a estar muy seguras, - .

~ ¢Le respondieron los que es-
peraba?:

- 8i. De todos los sectores no
me ha faltado el apoyo de la
gente ue me quiere en la provin-

.cia de Ciudad Reai; lo he recibido

vy lo estoy recibiendo.
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Nissan invierte 7.000 millones en el disefio

: delnueVO «Primera Sportwa‘gon» o

A empresa automovilistica Nissan acaba de desvelar su nuevo «Primera

- Sportwagon» disefiado en Europa, que hara su debil en publico en el

B . préximo Salon del Automévil de Frankfurt en el mes de septiembre. Esta
.versién familiar fue ideada en el estudio de disefio Nissan Design Europe, situado en
" 'Munich, por e! estilista francés Stephane Schwarz, y se han invertido siete mil -

~ millones de pesetas en este innovador diseho.

._" . . )
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Eurodollar-Atesa opera en
. Talavera de la Reina. Eurodo-
lar-Atesa, empresa lider en el

sector del «Rent a car», se-man-

' tiene firme en su deseo de abrir

un punto de venta al mes, A Jos
ochenta y seis que la compania
tiene distribuidos por toda Es-
..pana, se le suma ahora la locali-
dad de Talavera de 1a Reina,

“donde la empresa ha decidido

T Nis___'_San
- Tuleﬂﬁ. D. T.
El préximo mes de septiembre

se presentara oficialmente en el

~ Salén del Automoavil de Frank-
furt el nuevo Nissan «Primera

‘Sportwagon», una versién fami-
liar del «Primera», con un estilo

elegante e innovador, disenado
por el estilista francés Stephane
Schwarz y en el que se han inver-
tido 7.000 millones de pesetas.

 Para el disefador, «el turismo
familiar se ha convertido.en un

signo externo que afirma con ..

fuerza la clase de persona que lo
conduce: alguien para quien el

tiempo de ocio y las aficiones son

primordiales. El vehiculo fami-
liar se ha convertido en un signo
externo de modernidad».

*Esta nueva version familiar se

asienta en la ya probada superio-

¢ et e A B ey |

«Primera Sportwagon entraré en produecién el préximo afio B
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ridad dindmica del «Primera». Su
bastidor integral multilink y tra-
sero multibrazo con sistema de
control lineal MLB, le confieren
una estabiiidad considerada
como referencia dentro de su
segmento. = |
~ El interior fue disenado por el
Centro Teenoldgico Europeo de
Nissan (NETC) situado en Cran-
field, Reino Unido, donde se le
dedicéd especial atencién al con-
-fort y a la versatilidad del habita-
culo. Un huevo asiento trasero
que se abate asimétricamente, se
extiende sin necesidad de plegar
el respaldo ni quitar los reposa-
cabezas. El maleterc dispone de
una zona de carga amplia’y de
formas muy regulares y cuenta
con practicos huecos para guar-
- dar pequefios objetos bajo el piso

v en los laterales. - |

La venta de modelos familia-
res en el segmento D, en el que se
encuadra el «Primeranr, registra
un gran crecimiento en toda Eu-
ropa, pasando de un 18 por ciento .
dentro del segmento a un 29 por
ciento previsto para finales de
1998. B

El nuevo «Primera Sportwa- =

gon» desarrellado por NETC en-
trard en produccién en la planta

de Nissan situada en Sunder-

land, Reino Unido, a principios

“de 1998. Este modelo se pondra a
“la venta en los distintos merca-

dos europeos en primavera de .

~ ese mismo afo. - o
Las actividades europeas de .

Nissan abarecan e} estilo, diseno,

‘desarrollo, produccién, venta y
financiacién de sus’vehiculns.

inaugurar un nuevo punto de
venta. - S
La nueva oficina ofrece una
disponibilidad ilimitada, es de-
cir, se ofertan todos los vehicu-
Jos de la flota Citrden, incluidas
las furgonetas industriales, La
“nueva oficina de Eurodotlar-
- Atesa se encuentra en la Ave-
nida de Portugal, 84. Por otra
- parte, Eurodollar-Atesa quiere
- potenciar, junto con Citroen, su
- servicio de «Renting», a traves
del programa «Novorenting»,
~consistente en el alquiler de un
vehiculo por un periodo superior
" a12 meses e inferior a 48. -
~ Esta modalidad, valida tanto
‘para empresas como para parti-
- culares, incluye todos los servi-
cios y todo ello con un cuota fija.
Esta empresa cerro el ejercieio
~ de 1996 con una facturacion de
6.600 millones de pesetas, siendo
‘la primera comparniia de Espana
de «Rent a car» que combina
‘tanto un servicio de alquiler de
larga duracion como de corta
para todos sus coches. =
| Nueva versién del «Leo-
" nardo» de la firma Aprilia. La
' marca italiana de motos Aprilia
comercializara en Espana dentro
de unos dias una nueva version
de su «scooter» Leonardo. Esta
“motocicleta, mas potente que el
anterior modelo, cuenta con un
motor de 150 centimetros cubi-
. cos de cuatro tiempos y distribu-
cion de cuatro valvulas. Durante
_ ¢l pasado afio, la marca italiana
facturd en Espana 18.000 vehicu-
los v para este ano las previsio-
nes son de aumentar hasta las
. .30.000 unidades. La Apriiia Leo-
nardo se comercializara a un
precio de 499.000 pesetas y en-
tre sus.accesorios complemen-
~ tarios cuenta con un antirrobo
~ electrénico,

-
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AYUDAS Y CONVOCATOFIIAS

Hacienda

Ley de Haéienda. El Diaﬁd

Oficial de Castilla-La Mancha
publicé el pasado viernes ia Ley
de Hacienda, aprobada el pasado
dia 10 de julio por las Cortes
regionales, Esta Ley entrara en

vigor a los veinte dias naturales .

de su publicacion en el Diario
Oficial, v se convertird en e} ins-

trumento normative que regule

la actividad econdémico-financie-
ra, presupuestaria y contable de

la comunidad, sin perder el prin-

cipio de coordinacion con el

Estado, como establece la prupla B
" Constitucién Espatioia.

. La Ley contiene un titulo pre-
liminar y otros seis tifulos para
otras tantas materias concre-
tas. En el titulo preliminar se

define el contenido y Ambito de.
aplicacion de la norma vy el regi-

“men de competencias en la
~ordenacion y desarrollo de fun-

ciones relativas a lags materias
objeto de esta Ley vy se procede

- a enunciar los principios gene-

rales que van a informar el

desarrollo de la actividad
. economico-financiera; |

£l titulo primero establece el
régimen de la Hacienda Piblica
de Castilla-La Mancha y regula

- los derecho y obligaciones de 1a

misma, El titulo segundo regu-
la el régimen de los presupues-

tos generales. El tercero se

dedica a la regulacién de ‘las
operaciones financieras .y la
Tesoreria. El cuarto se ocupa

"~ del] control interno. El titulo .

quinto es para la contabilidad

publica vy el sexto describe el

contenido de la Cuenta General

Ganaderia . ff'

Cesiones de derecho entre

productores de ovino, caprino

y vacas nodrizas. El Consejo de
Ministros ha aprobado un Real
Decreto por el que se fijan las
normas para la realizacion de
transferencias y  cesiones de
derechos entre productores - de
ovino, caprino y vacas nodrizas.

~ Las transferencias, cesiones y la
. asignacion de derechos podran

realizarse cuando se haya produ-
cidola muerte o sacrificio de una
parte significativa del rebatio del
productor como consecuencia de
una epizootia, oficialmente
declarada o que sea objeto de
programas nacionales de erradi-
cacion. El Real Decreto establece
que la aplicacion de estas medi-
das afectara a todos los producto-
res que hayan sufrido bajas en
sus rebafios como consecuencia
de una epizootia a partlr del 1 de

- enero de 1997,

1 Control de Rendimientﬂs
lecheros. El Consejo de
Ministros ha aprobado un Real
Decreto por el gue se regula el

" control de rendimientos lecheros
- como Instrumento basico para la

valoracion de reproductores de

bovinos, ovinos y caprinos, con

fines de mejora genética. Los
titulares sometidos a control de

rendimiento lechero recibirdn

una subvencion de hasta 1.500

~pesetas de las vacas de su propie-
‘dad, hijas de semental nacional o

comunitario, vy de hasta 1.000
pesetas cuando son hijas del
resto de sementales. Las hem-
bras ovinas y caprinas podran

'recxblr hasta 750 pesetas.

Concursos

ra rapida en Sigiienza. Con la

- finalidad de resaltar la belleza
‘medieval de
- Ayuntamiento de Sigiienza ha

la ciudad, el

convocado su VI Concurso de

Pintura Rapida con arreglo a -

las siguientés bases: Podran
participar todos los artistas
nacionales y extranjeros resi-
dentes 'en Espana. Los temas
tratarin exclusivamente sobre
la ciudad de Sigiienza y sus
harrios. Kl concurso tendra
lugar el dia 10 de agosto,
comenzando a las nueve de la

manana y finalizando a las seis
de Ia tarde. El trabajo sera indi- -

vidual y la técnica sera total-

 mente libre. Se establece un

L

CURSOS, FERIAS Y PUBLICACIONES

primer premio de 100.000 pese-

tas y paleta

Doncel», un segundo premio de

50,000 pesetas y dipioma y un

premic local, para artistas

empadrnnadﬂs en Slguenza de
5.000 pesetas. .

temmas  cervantinos. El
Ayuntamiento de Torraiba de
Calatrava (Ciudad Real) ha con-
vocado un concurso de cuentos
y relatos cortes sobre temas

cervantinos para potenciar la

literatura, los escritores y el
género del cuento y el relato

breve en Castilla-La Mancha.
-Con este concurso también se

quiere fomentar e impulsar la
cultura y literatura cervanti-
nas en la tierra donde nace y se
desarrolla «El Quijote». El con-
curso tiene un premio de
100.000 pesetas y pluma de oro,

Agrmultura

Cnncursn nacional de pintu-.

‘Plan de

aCiudad del -

Cﬂncursn de cuentos sobre

R Ampliaciﬁn del plazn para

El__ Plan de Recuperacion del
Vifiedo. . La Consejeria de
Agricultura v Medio Ambiente

_ha decidido ampliar, a peticion

de Ias organizaciones agrarias, el
plazo para solicitar ayudas al
Recuperacion del
Vifiedo. De esta forma, los agri-
cultores tendran hasta el 18 de
agosto para formalizar sus solict-

- tudes,

El ﬂbjﬁti{fﬂ de este departamen-

~ to es evitar que ningin viticultor
- pueda verse pnvadﬂ de esta posi-

bilidad de mejora del vifiedo por
falta de tiempo.

- Podran . presentarse nuevos

proyectos.- o ampliaciones a
expedientes ya formalizados. El .
nuevo plazo no retrasa la retra-
sa:la resolucidn de las solicitu-
des porque el volumen recibido
permite iniciar el andlisis 'y
vaioracion para la aprobacion

“de‘las'ayudas.

Las condiciones requeridas

- son: las mismas qgue las de la

Orden inicial, cuyo contenido
fue-aceptado por'ta Comision

- Europea: podran acogerse los

propietarios de explotaciones
donde ia sequia hayva afectado a
mas de un 20 por ciento de las
cepas mediante la presentacién
de -solicitudes colectivas que

‘relinan un minimo de diez viti-

cultores vy mas de cincuenta
hectareas de superficie, en tér-
minos generales.

~ E]:18 de agosto sera el ultlmﬂ
dia de esta convocatoria, des-
pues de haber sido ampllada en
dns ncasmnes nas. |

Péenicas de busqueda de empleo

La Fundaclun AFIM (Avuda, Formacion e
[ntegracidn del Minusvilido) ha organizado
un curso de Habilidades Sociales ¥ Técnicas

“de Busqueda de Empleo dirigido a personas

con discapacidad fisica mayores de 18 aiios,

con caracter gratuito. El curso comenzarael
dia 15 de septiembre con una duracion de 50 -

horas. Para mas informacion, los interesa-

dos pueden dirigirse a la Fundaciéon AFIM,
en la calle La Plata, 22-2B, Tuledﬂ 0 llamar
al teléfﬂm} 226521 - 1

Empleados pubhcos

La Junta de Comunidades uferta, dentrn .

del Plan de Formacion Continua para 1997,
un total de 91 cursos especificos que tienen
como fin incrementar la preparacion de

1.960 empleados publicos. Dicho’plan reco-
‘ge, en un total de 2.500 horas lectivas, las

ensenanzas que. son demandadas por cada

una de las Consejerias con el fin de mejorar

la formacion de sus trabajadores y con ello
el servicio prestado a los ciudadanos. Ei
Plan de Formacion Continua para este afio

supone un montante totat de 38 millones de

pesetas lu que junto a la partida dedicada a
la formacion general alcanza os 100 millones
de pesetas. Esto se traduce en 250 cursos de

formacion de los que se podrdn beneficiar

cerca de 6.000 empleados ptiblicos.

Promocion y Desarrollo-Nexus

Ocho municipios y entidades de distintos
purntos del pais, gque cooperan habitualmen-

te en la elaboracion de programas europeos -

con el Recite H, creardn en la localidad alba-

cetenia de Almansa la Asociacion Espanola

de Entidades Locales para la Promocion ¥ el
Desarrollo-Nexus. El objetivo de la misma es
promover acciones concretas para el desa-
rrolle y la diversificacion economica de
estos municipios y entidades, asi como para
elevar el bienestar econdmico y social de sus
cindadanos, Estas entidades han acordado
también estimular las relaciones e inter-

cambios en aguellos asuntos de interés.

comun, especialment en el dmbito cuttural,
cientifico, tecnologico vy economico. Como
miembros fundadores de la asociacion se
encuentran los ayuntamientos de Almansa

- {(Albacete), Villena {(Alicante), Tume_llﬂsu N

(Ciudad Real), Linares (Jaén), Barberd del

- Vallés (Barcelona), Totana (Mutcia), el
- Patronato de Intereses Provinciales de

Ciudad Real y la Mancomunidad de La
Mancha, formada por varios mummpms de
Castilla-La Mancha -

Europa: Prg’guntgs y tespuestas

La Oficina de Publicaciones Oficiales de

- las Comunidades Europeas ha editado
«lsuropa: Preguntas y respuestas»,

una
publicacién que pretends ofrecer respuestas
breves y concisas a las preguntas mas fre-
cuentes de los ciudadanos.Y es que la Unién
Europea significa muchas cosas diferentes
para la gente. No faltan razones para pre-

‘guntarse para qué sirve exactamente en la

actualidad; por ello, es logico que los ciuda-
danos quieran saber, ademas, que beneficios
practicos y directos se pueden obtener de
ella. Las respuestas a estas preguntas se

pueden ohtener en esta publicacion. Por

otro lado, el libro «The World Trade Guide»
recoge en. un solo volumen un elenco de
todas ias Camaras de Comercio e Industria
del mundo, asi como mfurmacmn sobre ofi-
cinas cumermales -
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