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no tiene Limites.

Su precio,

todo por

299.900...

IVA 1ncLu1do

Pregunte por la

f1nancaac1on

especial de este equipo en cualquier oficina de

Caja Madrid o en el 902 2 4 6 8 10

Promocion ofrecida por: Con la garantia de:

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. ABC Economia de Castilla-La Mancha. #74, 16/4/1998.

i

Ordenador Eij System

« Procesador Pentium® II de IntEl a 266 Mhz
con 512K de memoria caché -
- 32 MB de memoria SPRam ampliables a 256 MB
* Pisco buro Fujitsu de 3,2 GB Ultra ﬂHA
= Floppy 3 1/2 1.44 MB -
- CD Rom x32 IDE
" Tar]eta de sonido SoundBlaster 16 bits de Creative Labs
- Tecnologia AGP-3D y tarjeta gréafica de 4MB
* Fax modem interno X2 56K de US Robotics
« Caja formato ATX con maxima capacidad de ampliacicn

« Teclado Windows 23, raton, micréfono: Y altavnces de 100W
autoamplificados '

. Monitor 15" Digital
- Impresora color Hewlett Packard Deskjet 670C

Software:

* Windows 95 .. :

- Microsoft Hurks 4. l}
* Antivirus Anyware

... = PC Fatbol 6.0
 Enciclopedia Salvat
- = Atlas Mundial Multimedia

gratuiteg
Gaf‘aﬂt'i g det aﬁu ‘en domicilio.

Hgt L" ﬁe burante
cunexu&n gratis azﬂtﬁrﬂﬁ‘t

Inctuye cupdn de canexion gratuita por 2 meses s Internet con "i"_,f!efpi v, al servicio
an~line del Grupo Telefdnica, con contenidos l::l:lusivgg y méxima calidad de acceso a La Red.

Transporte e instalacidén

para Peninsula v Baleares.

el 1* afo, ponemos a su dispesicién
un teLéfnhu de consulta permanente,

Informese en el

902 34 34 34

Financiado pnr:

CAIA MADRID
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ECONOMIA DE CASTILLA LA MANCHA

Tribuna economica
LA EXPORTACION EN
CASTILLA-LA MANCHA

ASTILLA-LA MANCHA no se puede considerar

como una region exportadora por excelencia, va
que ne existe una cultura comercializadora y si una
region productora.,

Varios aspectos hay que considerar en Castilla-La
Mancha para observar su tejido empresarial, por
ejemplo, no es una region muy poblada asi como por
su mimero de empresas ho es de 10s primeros.

Con todo esto, son las propias empresas quienes se

adentran en mercados internacionales con stus pro- |

blemas y desconocimiento, ya que nuestra cuota de
mercado no es que haya bajado, sino que fenemos
cada vez que ser mas competitivos y buscar nuevos
nichos de mercade. Un caso concreto es el de ia Fede-
racion Empresarial Toledana gue cred una Oficina de
Comercio Exterior con el apoyo de Caja Castilla-La
Mancha vy con la Diputacion Provincial de Toledo.
Esta Oficina de Comercio Exterior da apoyo y asesora
en temas de comercio exterior a fodas las empresas
toledanas, haciéndoles un poco mas facil su aventura
comercial en el exterior.

El empresario que desea introducir sus productos
en los mercados intermacionales necesita un apoyo y
asesoramiento, va que desconoce la operatividad de
esos mercados, ésta es una de las razones en las gue
nuestra region el comercio exterior no sea de gran in-
terés, ;donde tiene que acudir la empresa para que se
les facilite el camino de la internacionalizacién, ¥ no
se les pongan trabas? Esta pregunta se la realizan
muchas enpresas.

Lo gue esta claro es que una empresa por si sola no
puede introducirse en un mercado internacionai,
tiene que recibir apoyos de las instittticiones publicas
v privadas va que tina empresa que intente realizar
una operacion comercial en el exterior ¥ no les dé los
frutos esperados, no volvera a introducirse en los
mercados internacionales ya que su priniera expe-
riencia no fue buena.

- Lacoordinacion de un programa a nivel regional de

comercio exterior, donde todas las partes interesadas
se sientan v vean los problemas de nuesiras empre-
sas, es vital para que no exista un descontrol y se dé
e] caso, que se ha dado, de que empresas de nuestra
‘regién han coincidido en una feria en el exterior, asis-
tiendo con diferentes organismos gue han financiado
en una parte su asistencia. Este tipo de acciones da
una pésima imagen al empresarioc extranjero.

El fomento de 1a creacion de consorcios de exporta-
cion que abaraten los gastos de la internacionaliza-
cién de las empresas, coordinados por técnicos en la
materia. L.a Federacion Empresarial Toledana a
través de su Oficina de Comercio Exterior crea el pa-
sado mes de enero un Consorcio de Exportacion inte-
grado por pequeiias empresas del sector agroalimen-
tario para introducir los productos de la provincia de
Toledo en los mercados internacionales. La creacion
de una delegacion del ICEX en Castilla-L.a Mancha,
dependiente de la Secretaria de Estado de Comercto,
que esta operando en nuestra region desde finales de
1997. T'odo este tipo de acciones ayuda a las empresas
a ganar confianza en los mercados internacionales,
pero siempre y cuande estén coordinadas por profe-
sionales expertos en la materia.

En resumen, Castilla-La Mancha empieza a darse
cuenta de gue los mercados internacionales tienen
gue ser nuestros mercados, porque sino desaparece-
remos debido a 1a fuerte competencia del exterior y se
tiene que considerar 1a exportacion como un asunto
de gran importancia y que nos afecta a todos.

Francisco CORTES SANCHEZ
- Responsable de la Oficina de Comercio Exterior
de la Federacién Empresarial Toledana

Opinion

N Castilla-1.a Mancha son ya
varias las empresas que, en los
sectores mas diversos, oecupan
desde hace anos un lugar puniero
en el panorama espaiiol deniro del
capitulo de las exportacicnes. Que-

808 v derivados lacteos, embutidos,

los mas diversos productos de ali-

mentacion o muebles y puertas he-

chos en esta region se comerciali-
zan por los mas distantes mercados

_Internacionales.

Pero cuando hablamos de estos ca-

508 nos referimos a Ia flor y nata de

las empresas.castellano-manchegas,
algunas lideres tras anos de duro tra-
bajo ganandose el prestigio que s6lo
concede la calidad en la elaboracion
de sus materias primas.

Sin embargo, no hay que perder de
vista que )a base empresarial de la re-
gion sigue descansando sobre la pe-
quefia y mediana empresa. De ahi
que todavia la balanza comercial de
Castilla-L.a Mancha siga siendo defi-
citaria al tener mas peso las importa-
ciones que las exportaciones,

EXPORTACIONES, ACORTANDO EL CAMING

No obstante, deberiamos ser opti-
mistas si la tendencia de los 1ltimos
afnos sigue por la misma senda. En-
cinco anos, segin los ultimos datos
oficiales, las exportaciones genera-
das por empresas de la region se han
duplicado, mejorando la tasa de co-
bertura, lo cual quiere decir gue la ci-
fra de lo que vendemos fuera, ademas
en todoes los sectores, poco a poco va
comiendoe terreno a lo que aln nos

- gastamos comprando productos de

otros paises. |

Empresas de famaino medio, con
calidad contrastada suficiente en sus
productos, chocan con la barrera det
elevado coste que supone colocar 1os
mismos en mercados lejanos. Pero la
union hace la fuerza y va son varias
las empresas que a traves de consor-
cios 0 uniones han podido superar es-
tas barreras. Actuaciones como es-
tas, asi como las ayudas prestadas
desde la Administracion y las propias
asociaciones empresariales, son las
gue pueden terminar inclinando el
fiel de 1a balanza al lado positivo.

FAPO ALBAGETE, CAMBID DE RUMBO

A proxima semana abrira sus
puertas la tercera edicion de
Expo Albacete, un proyecto que
tiene como objetivo inicial recupe-

rar el uso comercial del recinto fe-

rial de la capital manchega.

El éxito de publico en las dos edi-
ciones anteriores estd mas que de-
mostrado, pero la eircunstancia a
destacar*en este afio es el golpe de
timon gue la organizacion ha querido

Nombres propios

dar. ;O masificarse o hacer una selec-
cion en funcion de objetivos empresa-
riales?. - }

Pensamos que la opcion por esta
segunda via es la mas acertada, Ma-
nifestaciones ludicas hay en Albacete
de sobra en otros momentos. Ahora
es 1a ocasion de mostrar cual es 1a ca-
pacidad empresarial, comercial y de
negocio que toda la provincia de Al-
bacete puede aportar.
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Emilio Madrid

" La Asamblea General
de Ceopan (Confedera-
cion de ambito nacional
que agrupa a todo el sec-
tor de Panaderia) ha re-
elegido, hace breves fe-
chas, al cindarrealefio

‘Emilio Madrid como

presidente de la misma
por un periodo de cuatro
ainos. Emilio Madrid,
presidente de la Asocia-
cion Provincial v Regio-
nal de Empresarios de
Panaderia.desde hace
diez afios, contd con el
repaldo unanime dg to-
dos los representantes
de las diferentes asocia-
ciones de Egpana, que
son un total de 58, va
que Barcelona, Murcia y
Valencia cuentan con

dos cada una de ellas. EI

reelegido presigente de
Ceopan llevaba ya mas
de dos anos al frente de
la Federacion.

Fernando Jerez

Fernando Jerez, presi-

- dente de la Hederacion

Empresarial Toledana
ha sido designado
miembro de la Junta Di-
rectiva de la Confedera-
cion Egpanola de la Pe-

- queila y Mediana Em-

presa (Cepyme) en
representacion de los
empresarios de ia pro-
vincia de Toledo. Le
acompafia en la designa-
cion José Luis Garcia
Paniagua, miembro del
Comité Eiecutivo de Fe-
deto. De esta forma, los
empresarios toledanos
tienen dos representan-
tes en los érganos de de-
cision de Cepyme. El
mandato sera por cua-
tro afios y al frente de la
organizacién ha resui-
tado elegido Antonio
Masa Godoy, que a su
vez es el presidente de la
Federacion de Badajoz.

Florencio Rodriguez

El vicepresidente re-
gional y secretario pro-
vincial de Asaja en Ciu-
dad Real, Florencio
Rodriguez, ha denun-
ciado el «agravio compa-
rativo gue sufre Casti-
Ha-La Mancha respecto
a otras comunidades
auténomas», et cuanto
a la realizacion de infra-
estructuras y proyectos
hidraulicos en la cuenca
del Guadiana. Por este
motivo, esta organiza-
cion agraria ha convo-
cado una manifestacion
para hoy en Ciudad Real
donde entregara en la
sede de 1a Subdelega-
cién del Gobierno vy en
la de la Confederacion
Hidrografica del Gua-
diana una tabla reivin--
dicativa que incluye to-
das las peticiones de los
agricultores en matetia
de agua.
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ASTILLA-LA MANCHA ha duplicado el volumen de

sus exportaciones en los Gltimos cinco anos: la

region ha pasado de vender al extranjero

productos y mercancias por valor de 111.671 millones de
pesetas en 1993 a exportar 231.780 millones de pesetas
en 1997. Estas cifras demuestran que esta comunidad

auténoma esta apostando por mejorar la calidad de sus

productos y abrir nuevos mercados en el exterior. Sin

Toledo. Pilar Herndndez
El afio pasado fue un buen ano

para las exportaciones en Casti-

lla-La Mancha. Se vendieron pro-
ductos y mercancias por valor de
931.780 millones de pesetas, lo
que supone un crecimiento del
23,32 por ciento con respecio a

1996, superando la media nacio--

nal del 17,32 por ciento, segiin da-
tos facilitados por la Consejeria
de Industria y Trabajo de la
Junta de Comunidades. El des-
tino de las exportaciones es prin-
cipalmente la Union Europea,
destacando paises como Francia,
Portugal y Alemania com los que
mas productos castellano-man-
chegos compran, aungte los Pai-
ses Arabes, Jap6n y Estados Uni-
dos empiezan a ser propicios
para los productos de la region.

Balanza comercial

Sin embargo, como se puede
comprobar en los euadros de la
pagina siguniente, la balanza co-
mercial sigue siendo deficitaria
para la region, puesto que im-
porté durante el pasado ano por
valor de 306.161 millones de pese-
tas, con un crecimiento det 18,16
por ciento sobre 1996, compras

del extranjere que pmr‘:edéﬁ prin-
cipalmente de la Union Europea

_de paises.como_Alemania, Reiop

Unido v Francia,

Pero el mayor crecimiento de
1as exportaciones que de 1as im-
portaciones ha permitido en el
iltimo afio mejorar la tasa de co-
bertura de la regién, situada en
1997 en el 75, 70 por ciento frente
al 72,54 por ciento de 1996.

Toledo, la més exportadora

Toledo sigue siendo la princi-
pal provincia exportadora de la
regién, con el 26,84 por ciento de

lo exportado, segin los datos

ofrecidos por la Camara de Co-
mercio ¢ Industria de Toledo del
primer semestre del 87. Ciudad
Real alcanza va el 26,25 por
ciento. El resto de la exportacion
se reparte entre Guadalajara, Al-
bacete y Cuenca, con este orden.

La importacion alcarreia si-
gue siendo la primera de la re-
pion, seguida de Toledo, Cuenca,
Albacete y Cindad Real, que pre-
senta el mejor saldo de toda ia re-
gion. '

Por su parte, la oficina de Co-
mercio Exterior de la Federacion
Empresarial Toledana ha elabo-

La inversion extranjera

en la region ha crecido

o R

en un 40 por ciento

Toledo. P. H.

Castilla-La Mancha ha experi-
mentado en el Gliimo afio un
fuerte incremento de las inver-
siones extranjeras. Si al finalizar
1996 las cifras eran de 8.969 millo-
nes de pesetas, 1997 se cerro con
 12.484 millones, 1o gue supone un
incremento del 40 por ciento. De
este total extranjero, e] 61 por
ciento lo represenian paises de la
Unién Europea, cuyo primer
puesto lo ocupa Alemania que ha
invertido en la regién 4.200 millo-
nes de pesetas. Al pais germano
le siguen Francia, con 2.950 mi-
llones de pesetas e Italia con 360
millones. Luxemburgo, Reino
Unido vy Paises Bajos se sitian a
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mayor distancia. Un dato espe-
ranzador es que de los 1693 mi-
llones invertidos por paises de la
UE, 7.559 provienen de amplia-
cion de capital, lo que significa
que las empresas que han colo-
cado su capital en Castilla-La
Mancha han decidido aumen-

tarlo posteriormente.

En opinion del director Terri-
torial de Comercio, Turismo y
Pymes, Pedro Morejon, «el pano-
rama de futuro que aporta Es-
pafa y, en cencreto, esta region,
es lo suficientemente tranquili-
zador para que estas empresas
hayan decidido reforzar sus in-
versiones».

Morejon considera que, hasta

embargo, desde las Administraciones Publicas e
instituciones empresariales se es consciente de que
atin queda mucho por hacer, sobre todo en una region
donde priman las pequefias y medianas empresas y es
muy dificil salir al exterior sin ayuda. Por ello, en los
altimos tiempos se estd intentando el desarrollo de
consorcios y 1a unién de empresas para hacer mas

viable Ia salida de los productos al extranjero.

rado vecientemente un informe  70.200 millonesen 1996.

sultado obtenido entre la diferen-
cia de las importaciones y expor-
taciones) descendidé en mas de
17.000 millones de pesetas en la

provincia de Toledo, lo que su- * -
cina de Comercio Exterior de ia

" en elque se destaca que durante
1997 1a balanza comercial (€l re-.

1

pone un 31 por ciento respecto a

1995,

Durante 1997 todos los sectores
incrementaron sus volimenes de
exportacion, e incluso aquellos
sectores deficitarios se vieron fa-

vorecidos por la estabilidad

econémica.

- Las empresas toledanas factu-
raron durante 1997 mercancia
por valor de 67.175 miilones de
pesetas frente a los 51.102 millo-

‘nes de 1996 y pagaron mercancia
importada por valor de 69.324 mi-
llones de pesetas frente a los

b

El mueble es uno de los productos que

ahora, Espaita ha podido mane-
jar politicas instrumentales para

atraer inversiones «ofreciendo -

tipos de interés bajos o deva-
luando la moneda para potenciar

las exportaciones; sin embargo,
todos estos tipos de cambio ¥y
esta politica van a desaparecer
con el euron. Por ello, para el di-

rector del ICEX es necesario po-

tenciar la competitividad, las co-
municaciones, la calidad y el di-
sefio para tener garantias de -

éxito.
En cuanto a los sectores que

b
A

~-En Ciudad Real se exporté por

“yalor de 57.991 millones de pese-
~tas; en Guadalajara por 39.429

millones; en Albacete 37.967 mi-

Nones y Cuenca exportd por va-
" lor de 29.215 millones,

Para el responsable de la Ofi-

‘Federacion Empresarial Tole-
dana, Francisco Cortés, lo que

estd claro es que una empresa
por si sola no puede infroducirse

“en un mercado internacional y es

necesario que reciba apoyos de
las instituciones piliblicas y pri-

 vadas.

Consorcios

| Precisamente, la Oficina de
Comercio Exterior de Fedeto
cred hace unos meses el primer

- congorcio de alimentos de la pro-

Sk

és exporta desde

z
el

e eV sk A

Castilla-La Mancha

=
[

" mayor ihversién extranjera han

recibido, el industrial se sittia a
la cabeza, con mas del 62 por
ciento del total, por encima del

“agroalimentario. Del abanico de

empresas dedicadas al sector in-
dustrial, 1as de artes graficas son
las que mas capital exterior reci-

" ben {4.900 millones de pesetas),
" seguida de las compaiiias dedica-

das a la fabricacién de productos
minerales no metilicos (2.305 mi-
llones de pesetas, segin datos
ofrecidos por la Subdireccidn de
Transacciones y de Inversiones.

Oscar Huertas

!;!I.

LAS EMPRESAS DE LA REGIGN INTENTAN ABRIRSE
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* CAMIND EN EL COMPLICADO MERCADD EXTERIOR

ca Virtual de Castilla-La Manc
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PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS
POR CASTILLA-LA MANCHA EN 1997

Aparatos reproduccién de imagen y sonido
Bebidas, liquidos alcohdlicos y vinagre
Materlas pl4sticas y manufacturas

Galzat_lu |
Muebles
Maquinaria

Preparaciones de legumbres y hortalizas
{vehiculos automéviles

Legumbres y hortalizas

Carne y despojos comestibles
Subtotal 10 primeros productos
TOTAL EXPORTADO

| 388
200
15.607
11.529
9.400
8.757|
8.620

6.963|

6.830
146.167

PAISES DESTING DE LAS EXPORTACIONES

Alemania
{talla

Reino Unido

Estados Unidos

Paises Bajos

Bélgica y Luxemburgo

Rusia

Hong Kong

Subtotal 10 primeros productos
TOTAL EXPORTADO EN 1997

o))
b |
ol

DE CASTILLA-LA MANCHA EN 1997

Portugal

53.760
31.883

30.912]

24.222

- 16.157
7.864

. 6.025

4.375

. 183.169
231.780

231.780|

Vehiculos automodviles

Aparatos reproduccion de imagen y sonido

Maquinaria

Papel y carién, manufacturas de celulosa

Productos de industrias quimicas

Materias plésticas y manufacturas

Animales vivos
Carne y despojos comestibles

TOTAL IMPORTADO

PRINCIPALES PRODUCTOS IMPORTADOS
POR CASTILLA-LA MANCHA

Bebidas, liquidos alcohélicos y vinagre

Madera y manufacturas de madera

Subtotal 10 primeros productos.

EN 1997

108,261
" 34.508
27.006
25.886]
11.288
9.606
7.800|
7.047
5.924
5,704
243,030
306.161

Alemanla

Reino Unido

Francia

itafla

Béigica y Luxemburgo

[ Portugal

Paises Bajos

Estados Unidos

Polonia

Noruega !
Subtotal 10 primeros productos
TOTAL IMPORTADO EN 1997

PAISES ORIGEN DE LAS IMPORTACIONES
DE CASTILLA-LA MANCHA EN 1997

vincia de Toledo integrado por
las empresas «Embutidos y Ja-
mones Espaia, S.A», «Pastores
Toledanos S.Coop. L.», «Bodegas
José Maria Cases Llop» y «Maza-
panes Peces, 5.L.». Su objetivo es

aproximarse a los mercados €u-

ropeos y abrir nuevos mercados
en paises drabes, asi como co-
menzar una gestion mas directa,
ya que se reduce cualquier de-
pendencia de intermediarios.
Otra de las ventajas de estos
consorcios es que las empresas
podrdn abaratar los precios, con-
tar con mayor tecnologia, llegar
a los mercados internacionales
con mds facilidad y acceder a Jas
ayudas del Instituto de Comercio
Exterior (ICEX), que en este caso
contribuird con una ayuda del 50

por ciento para asumir los gastos

de esta asociacion.

Actuaciones durante ei 98

Desde la Junta de Comunida-
des de Castilla-La Mancha exis-
ten programas y ayudas de las
gue se puede beneficiar una em-
presa. En formacién, la Conse-
jeria de Industria financia cursos
de comercio exterior gratuitos

onomia de Castilla-La Mancha. #74, 16/4/1998.

parad adquirir conocimientos es-
pecificos; se pueden mencionar
los aprobados hasta la fecha por
la Camara de Comercio de Gua-
dalajara en fermacion en comer-
cio internacional y gestion opera-
tiva y contratos en el comercio
internacional; y a la Cimara de
Comercio de Toledo con el curso
superior en comercio exterior.
Ademas de este tipo de cursos, la
Consejeria viene firmando un
convenio anual con el Instituto
Universitario Euroforuim de San
Lorenzo de El Escorial de Madrid
que permite a empresas de la re-
gion recibir un curso especiali-
zado sobre internacionalizacion
de las Pyimes,

También duranie este ano se
financiardn una treintena de ac-
tnaciones de promocion exterior
en colaboracién con las Camaras
de Comercio de la region.

Otro programa es el denomi-
nado «Subvencion Global»; se
trata de un conjunto de progra-
mas puesto en marcha en 1996 ¥
que durante este afio prevé una
inversion de 268 miliones de pe-
setas cofinanciados por el Feder
con el 50,4 por ciento; la Junta,

con el 20,1 por ciento, las Cama-
ras de Comercio con el 8,6 por
ciento del coste total y tas empre-
sas beneficiarias con el 19,8 por
ciento. Las diferentes lineas de 1a
Subvencion Global Feder son las
siguientes: -Planes de Iniciacion
a la Promocién Exterior (PIPE),
dirigidos a empresas sin expe-
riencia exportadora. Durante
1998 se financiardn 43 PIPES en
sendas empresas de la region, 20
nuevos v 23 como continuacién
de los aprobados en 1997. -
_Tres misiones comerciales.
—Participacion en dos ferias.
~Acciones de cooperacion. -
-Diez seminarios sobre comer-
cio exterior. -

-Programas de promotores en

el exterior.
—Proyectos especiales.

L.a Consejeria de Industria:

también aprobaré en las proxi-
mas semanas un huevo Decreto
de ayudas a la inversién empre-
sarial, que actualmente se en-
cuentra en el Consejo Consultivo
y el Consejo Econdmico y Social
que deben emitir su preceptivo
informe. Este decreto contempla
también ayudas e incentivos en

el Ambito del comercio exterior y

‘1a internacionalizacién de ia em-

presa regional.

La apertura del ICEX en Casti-
lla-I.a Mancha tambien es un
paso adelante para el asesora-
miento de las empresas en co-
mercio exterior, asi como la
puesta en marcha de iniciativas e

informacion a las empresas, difu-

sion de oportunidades comercia-
les y estudios de mercado de pai-
ses y productos.

Fomento a la exportacion

Otro hecho destacado ha sido
la decisién de los miembros del
Pacto Industrial para Castilla-La
Mancha 1996-1999 tomada en su
iltima reunién celebrada el 12 de
marzo de constituir una Comi-
sidn Permanente denominada
Comision Regional de Fomento a
ia Exportacion, que se consti-
tuird y celebrara su primera reu-
nién maiiana, dia 17 de abril.
Esta comision se suma a las ofras
dos permanentes del Pacto In-
dustrial, 1a dedicada a 1a Activi-
dad Econdmica y Competitividad
v la de Formacién y Cohesion
Econdmica y Social.
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Pedro Morejon, director territorial del ICEX): «Para salir
al exterior las empresas tendran que mejorar la calidad»

Toledo. Pilar Hernandez
Una de las principales misio-
nes de la Secretaria de Estado de
Comercio, Turismo y Pymes es
completar la red de oficinas en el
extranjero, en lugares donde sea
mas activa la participacion es-
paitola y a la vez cerrar otras que
no sean rentables. Pero tambien
este departamento ha realizado
una amplia red de direcciones re-
gionales de Comercio en las co-
munidades espafiolas. Sin em-
bargo, quedaba un punto ain sin
cubrir, Castilla-La Mancha.
Ante esta situacién, la Secre-
taria de Estado se planted

ESDE el pasado mes de noviembre funciona en
Castilla-La Mancha la Direccion Territorial de
Economia y Comercio (ICEX). Su responsable,
Pedro Antonio Morejon Ramos, esta inmerso en estos
momentos en dotar de medios a la unidad, aungque
también esta trabajando en distintos programas para
facilitar a las empresas de la region su acceso a 10s
mercados exteriores. Una tarea que asegura no es
sencilla, pero que se puede conseguir st se conciencia a
los empresanns de que-el futuro esta en la exportacion,
mas aun cuando se avecina un importante cambio en la
Unién Europea, con ta apertura de fronteras. Desde el
ICEX se intenta asesorar a las empresas en la
conquista, con garantias, de nuevos mercados.

ICEX, «porgue no queremos gue
las competencias se luchen con

‘los papeles, sino con los hechos.

Con independencia de los esfuer-
z0s que hagan las distintas orga-
nizaciones, 1o gue esta claro es
gue es imposible repetir una es-
tructura de oficinas comerciales
como las que tiene la Secretaria
de Estado. La relacion, la agili-
dad de negociacion, de gestion
gque tiene el ICEX no lo va a tener
nunca una institucion local».

- Turismo
Otra de las competencias del
ICEX es el Turismo.

instalar una oficina en ;|
este territorio, auspiciada
por las distintas peticio-
nes realizadas desde el
.Gobierno regional y las
gorganizaciones empresa-
riales. Tras varios en-
cuentros durante el pa-
sado afio, el dia 6 de no- |
viembre se procedio a la
apertura oficial de la ofi- |:
cina del ICEX en Castilla-
La Mancha.

Su responsable, Pedro
Antonio Morejon Ramos,
asegura que la Direccidon
Territorial de Economiay |
Comercio en Castilla-La }
Mancha tiene dos objeti- |
vos, el primero es tempo-
ral, «la creacion de la uni-
dad, una tarea de la que
me estoy ocupando para |
dotarla de medios, porque
ahora estamos provisio-
nalmente en la Delega-
cién del Gobierno, espere-
mos gue después del ve-
rano va tengamos un
local propio».

El segundo objetivo de
esta Direccion es el que
sitrge por las competen- §
cias en Comercio, Tu-
rismo y Pequenas y Me-
dianas Kmpresas.

Coordinacion

Respecto al comercio exterior,
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cuyas competencias son del Es-

tado, Morejon asegura que en
este aspecto «todo el mtindo in-
tenta hacer cosas en comercio

exterior (auténomos, entidades -

financieras, cimaras de comer-
cio, organizaciones empresaria-
les), ¥ ¢reo que lo primero que
habia que hacer es sentar a todos

. ¢ intentar no repetir acciones y

que los reciutrsos de unos y otros

se usen de la forma mas razona- -

ble».
Morejon esta en contacto con

]a Direccion General de Comer-
cic, Turismo y Artesania de lare-
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gion para compaginar esos de-
seos de la Junia de crear un con-
sorcio de exportacion y planificar
lo que quiere hacer en coinercio

“exterior «pero de forma mas

préictica». Para ello tiene pre-

- visto erear una comisién «no

digo informal, pero si con un es-
tatuto juridico mas flexible que
al menos permita dialogar con
los agentes ecnnumlcus interesa-
dos».

Ya se esta trabajandu eh reali-
zar mitltiples reuniones con los
interlocutores para no repetir ac-
ciones y para qite los recursos,
gue no son excesiveos, puedan su-
matrse, no restarse.

Respecto al consorcio de ex-

portacion que prepara ia Junta
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Pedrn Mnrelﬁn esté inmersn stus mnmentus en equlpar la mteva umdad del ICEX en la regmn

de Comunidades, Pedro Morején
sOlo conoce que existe un ante-
proyecto de ley que esta en tra-
mitacién, «supongo que en algin
momento se plasmara en la crea-
cion de un instituto de comercio
exterior, como los que pueden
existir en otras comunidades
antonomas. La diferencia es que
en otras regiones existe mucha
experiencia y recursos. La capa-
cidad de gestion de los institutos
de promocion como los de Cata-
tufia, Valencia o Murcia, no sé si
pedria afrontarlos la Junta de
Castilla-La Mancha, pero es un
tema suyo»,

Sin embargo, Morejon Ramos
considera que este consorcio no
debe entrar en conflicto con el

.......

Aungue es una compe:
tencia transferida a la
Junta, desde este depar-

SooT e wTULT) tamento también se pue-

den aportar datos intere-

LUiaFsT | santes Y es mas, se puede

dialogar para sacar ma-
yor partido al aparato
institucional de promo-
cion, (Tourespaiia, para-

. .
o o

. iiai | dores), seglin Morején,

quien asegura que se
esta trabajando para la
incorporacion de la pro-
mocion de las empresas

R L T T
------

seidee e il turisticas. «Se puede ex-

portar la capacidad es-
panola del touroperador,
se puede promocionar
junto a una exposicion
agroalimentaria en una
determinada parte del
mundo, ia zona donde se
realizan los productos»,

La tercera competen-
cia de ]a Direccion Terri-
torial de Economia y Co-
mercio es la pequena y
mediana empresa. Se ca-
nalizan las ayudas que ia
Comunidad Europea di-
rige a la pequeiia y me-
diana empresa, las politi-
cas de fomento a las py-
mes v la creacion de
convenios con las comunidaes

avSEEY D LS
.........

‘auténomas, «pues somos cons-

cientes de que es mejor regionali-
zar la gestion. Casi todos los fon-
dos de ayudas que existen, como
los incentivos regionales, tienen
convenios con la Junta de Comu-
nidades, de tal fomar que la ma-
yoria de los proyectos comienzan
su gestion en la propia Conse-
jeria de Industriay.

«La mayoria de las empresas
de Castilla-La Mancha casi.no
tienen asalariados, por lo tanto
todas esas transformaciones que
se nos estan avecinando, para la
microempresa son especial-
mente gravosas, por eso fa Direc-
cion General tiene como objetivo
colaborar en ese sentido»,
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Pedro Mnremn reconoce gue
en una regiéon como Castilla-La
Mancha, en ias que muchos sec-
tores estan empezando a despun-
tar, la experiencia en comercic
exterior es muy escasa v hay que
trabajar mucho y concentrar es-
fuerzos. «Cualguier empresa lo
gue pide es uina subvencion para
acudir a una feria fuera, Esta
politica gasta muchos recursos y
no tiene demasiadas conirapres-
{aciones, porque después de va-
rios meses no saca provecho.
Nuestra labor es concienciar a
ios empresarios, al Gobierno
autonomo de que cuando uno va
fuera tiene que ir unido. Casi {o-
dos los programas que tiene
ICEX intentan coordinar a las
empresas con consorcios. Es
muy dificil que a una pequena

empresa se le haga crecer, pero

se les puede hacer ver las venta-
jas que pequeias empresas, que
estan trabajando en un ramo pa-
recido, pueden tener con la gene-
racién de un consorcio, en el que
ICEX va a colaborar en un pe-
riodo largo de tiempo,; durante
cuatro afnos va a colaborar finan-
cieramente para que ese consor-
cio sobreviva, llevandole a los
mercados mas idoneos para sus
productos».

Exportar establementé

Para el responsable de Comer-
cio, la empresa espafiola tiene
que darse cuenta que lo impor-
tante no es s6lo exportar una vez,
sino establemente, pues el com-
prador extranjero guiere ga-
rantias de un suministro estable.

Por ello, en los altimos meses
se han desarrollado varios con-
sorcios de exportacion en la re-
gion. |

Otro programa en et que se
esta trabajando es la iniciacidn
de empresas en el comercio exte-
rior; para ello en breve se fir-
mard un convenio tripartito en el
gue participaran las CAmaras de
Comercio, la Consejeria de In-
dustria v el ICEX. Se pretende,

gsegun Morejon, hacer un che-

guec a aqueila empresa que
tenga un buen producto. «Una
persona muy experta dei insti-
tuto examina la empresa para co-
nocer sus puntos fuertes y debi-
ies. Se le hace un programa a la
gerencia sobre los mercados que
conviene atacar, no ir a cual-
quier sitio, conviene tener éxito
rapidamente para gue motive a
la empresa; ¥ en una tercera
etapa, después de haber corre-
gido sus puntos débiles y tener
una experiencia expurtadnra £s
hora de gue cree un peguelio de-
partamento de comercio exte-
rior; desde ICEX vamos a sub-
vencionar la contratacién de un
colaborador para que {rabaje en
la empresas. Con eso conseguire-
mos tener mas empresas expor-
tadoras».
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Para el dlrectur terrlturlal de Ecunumia y Comercio es necesario que las. empresas apuesten pnr la calldad

En cuanto a las cifras que se
barajan sobre exportaciones en
la region, Pedro Morejon asegura
que esta creciendo, «pero arran-
can de cifras muy pequenas y los
aumentos de exportacion lo reali-
zan las mismas empresas, que
exportan masy». El objetivo es
que aumente el nimero de em-
pregas exportadoras a través de
los citados consorcios.

Sin embarge, esta solucion no
es factl porque los empresarios
son reticentes a perder su inde-
pendencia y es complicado con-
seguir la unién de sociedades de
uh mismo sector. «Ahora esta-

mas, sin embargo, para Morejon
es una equivocacion. «L.a em-
presa gue acomete el mercado
exterior, con independencia de la
exportacion, lo que hace es mejo-
rar, introduce los controles de ca-
lidad, revisa sus catalogos, ana-
liza su programa de costos... es
decir, cuando una empresa de-
cide exportar y sale de Espana y

empieza a compararse con sus

colegas extranjeros, 1o primero
que ve es que tiene que cambiar
muchas cosas, ¥ con ello mejora
su gestion y su producto. El mer-
cado nacional a veces esta mas
cercano, se conoce mas, pero el

Morején reconoce que en
- Castilla-La Mancha la
experiencia en comercio
exterior es muy escasa y
es necesario concentrar los
esfuerzos y coordinar las
actuaciones, entre todos
los agentes, para obtener
' resultados positivos

mos intentando unir empresas
de sectores parejos —una bodega,
una almazara, embutidos, dul-
ces—, es decir, empresas que no
tienen un competidor; lo cierto
es que los mas efectivos son los
otros, los del mismo sector. Hay
que perder esas reticencias por-
que en ello nos va el futuro».

.o cierto es que Castilla-La
Mancha ha vivido siempre muy
ligada al gran mercado de Ma-
drid, v sigue pensando que en él
puede sobrevivir muchos afios

exterior es mas serio pagandu.
Puede ser dificil vender fuera
perc si lo consigue puede tener
més ventajas».

Unas ventajas que se am-
pliardn con la entrada en vigor
de la moneda tinica, siempre ¥
cuando se sepan aprovechar y es
gue para el director territorial
del ICEX el euro va a ser un eie-
mento de transparencia que
pondrad en evidencia nuestra de-
bilidades y puntos fuertes; «si te-
nemos puntos fuertes va a ser be-

cion.

"heficmsu si tenemos debilidades,
no; si tenemos un buen producto,

con un buen precio -ya ho habra
problemas cambiarios- entonces

el euro sera una ventaja; pero si
" en la empresa hay problemas sa-
‘nitarios, unos controles de cali-
“dad defectuosos, cuando el
“cliente conozca la empresa y no

dé los minimos, sera un pEI‘jul-

El mavor inconveniente sera

‘para aquellos que crean que atin
“existen los «mercados cautivos»,
- gue desapareceran y por tanto, a
- ]las microempresas les sera dificii

sobrevivir en un mercado que no

- hay fronteras y tendra que valo-

“rar todos los programas de con-
sorcio o asociacion para salir
adelante

Primar la calidad

" Pero Pedro Morejon insiste en
“que para mejorar a nivel comuni-
..tario es imprescindible primar la
“calidad del producto, pues se
yende mejor que la cantidad;
“psto significa invertir «y sabe-
'mos que cuesta dinero, pero exis-
-ten lineas de financiacién nacio-
" nales y comunitarias, aunque la
~ filosofia de la subvencion debe ir
desapareciendo; por supuesto
_que habra siempre programas
“que reciban ayudas, pero la em-
“presa no podrd llamar al teléfono
~diciendo qué subvencidn ha};
- para... Hay que evitar la creacion
" de empresas gue se llamen “Sub-
vencién S.L.”, pues desde la Co-
- munidad Europea se intenia sim-
- plificar y desde los Gobiernos na-

cional y autondmico hay que
intentar estructurar de una

forma mas sencilla las ayudas

*‘para que las empresas no pier-
dan tanto tiempo buscando al-
guna via de financiacion».
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Breves

| CaJa Rural de Cmdad Real
La Caja Rural de Ciudad Real estd comer-

cializando, desde hace breves fechas, un -

nuevo producto «Rural Fondivisa FIM»,

Fondo de Inversion Mobiliaria. Es un fondo

.mixto de renta variable, cuyo objetivo es la

ABC Econo

inversion en activos de renta fija y renta va-

_ riable internacionales, denominados en di-

visa, de los paises de la Union Europea, Suiza,
Estados Unidos, Canada y Japon, es decir, en
las mejotres Bolsas del mundo. Este fondo
estd dirigido, principalmente, a clientes que

pretendan diversificar sus inversiones y acce-
der a mercados internacionales en renta va-

riable. Con este nuevo producto se obtendran
también ventajas fiscales propias de los fon-

- dos de inversidn y el acceso a los futuros mer-
cados del euro, con la participacion en este

nuevo «Rural Fondivisa FIM». También esta

- entidad ha lanzado la campana «El Colmo de

las Ventajas» para incentivar 1a tarjeta Visa
Classic SCP (Sistema de Compra Personali-
zado),

Elcogas

Desde el Ministerio de Industria y Energia
se ha asegurado a la Consejeria de Industriay
Trabajo la préxima aclaracion definitiva de Ia
viabilidad de Elcogas, la central térmica
construida en Puertollano (Ciudad Real) con
una inversién superior a los 100.000 millones
de pesetas y que acaba de engancharse a la
red eléctirica. La Junta de Comunidades ha
venido manteniendo contactos en las tiltimos
meses con la Secretaria de Estado de Energia
v las empresas accionistas para aseguraria
estabilidad del proyecto en el nuevo marco de
la competencia del mercado electrico. La cen-
tral térmica de Elcogas cuenta con una tecno-
logia novedosa a nivel europeo de gasifica-
cion del carbdn, con bajas emisiones en la
combustion en comparacion con una central
térmica convencional, por lo que ha contado
con el apoyo del programa comunitario Ther-
mie,

Sector de panaderias

L.a Asociacion Provincial de Fabricantes y
Expendedores de Pan de la provincia de To-
ledo junto con la Confederacion Espaiiola de
Organizaciones de Panaderia (Ceopan) han
presentado el estudio de necesidades de for-
macion en el sector de la panaderia, con el
apoyo de Forcem. Este estudio, después de un
pormenorizado trabajo de investigacion so-
cioldgica, estda encaminado a conseguir la ca-
lidad total en el producto y en el punto de
venta. Se han realizado seis grupos de discut-
sion con empresarios y trabajadores de pe-
guefias y medianas panaderias y puntos de
venta y entrevistas en profundidad a respon-
sables de medianas panaderias, motivados o

" no por los cambios, la formacion y ei reci-

claje. Con este estudio de necesidades se pre-
tende dar una informacion agil y operativa
para la mayoria de los trabajadores y empre-
sarios de panaderia en €l drea de produccion

y venta,

Renfe -

La compaiiia ferroviaria Renfe estudia la
posibilidad de crear un servicio «Regional Ex-
press» en Castilla-La Mancha qgue permita la

mia de Castilla-La Mancha. #74, 16/4/1998.

Tratem Castilla-La Mancha pone en marcha

“una Unidad Mdvil de Atencién

al Trabajador

marcha una iniciativa par que todos aquellos trabajadures que vivan lejos

| [ A empresa de trabajo temporal Tratem Castilla-La Mancha va a poner en

de los principales focos de poblacion, no tengan ningin obstaculo a la
hora de optar a un puesto de trabajo acorde a sus conocimientos y
experiencia profesional. Se trata de una Unidad Mdvil de Atencion al
Trabajador que tendrd su base en Alcdzar de San Juan, por ser la Iacahdad
més céntrica de Castllla-La Mancha. -

| Toledo. D.T.

Esta Unidad Movil de
Atencidén al Trabajador pre-
tende revolucionar el sis-
tema de busqueda de trabajo
en la region. En su interior
ird equipada con sistemas
tecnolédgicos gque permitiran
consultar Ia base de datos de

la empresa Tratem en tiempo |

real y, del mismo modo, In-

cluir los datos de cualquier

trabajador que estaran dispo-

sitiva podra ser contratado al

instante sin haberse movido -
" Los que ya disfrutan de los

de su poblacion.

La unidad mévil también -
- biran la visita de la unidad

prestara servicios de ase-

soria, especialmente a los jo-
venes y parados de larga du-

racion, orientandoles sobre

la mejor forma de elaborar
un curriculum y detectando
sus carencias en materias de .
formacion, reciclado y per-.
feccionamiento. En todo mo- -
mentu se intentara buscar el -

“iniciativa de la empresa de

trabajo temporal Tratem.
servicios de Tratem reci-

movil que gestionara in situ
los problemas puntuales que

‘pudieran haber surgido en

los dltimos dias y mantendra
un contacto con los {rabaja-
dores de Tratem para cono-
cer su grado de satisfaccién
en las empresas cliente.

La iniciativa hara posible

|bajador podra, asistido por el

nibles al instante para cual-
guier empresario,

Otra de las ventajas
de esta unidad es que
hara posible reaiizar
contratos en tiempo
real, dado gue tiene ac-
ceso al sistema RED de
la Seguridad Social Ias
24 horas del dia para
gestionar altas en el
momento (requisito
previo e imprescindi-
ble para cualquier tra-
bajo). De este modo, ¥
como ejempio, un tra-

responsable de la unidad,
consuitar 1a base apra saber
si puede optar a un puesto de

trabajo; si la respuesta es po-

.a Unidad Movil de
Atencion al Trabajador
‘podra realizar
contratos en tiempo
real, pues tendra
acceso al sistema
RED de la Seguridad

Social todo el dia

puesto de frabajo que con-
cuerde con las preferencias
del trabajador.

También los empresarios
se podran beneficiar de esta

también captar a ira-
bajadores validos
para el mercado labo-
ral pero que no acce-
den de forma regular
a las oficinas de em-
plec, debido a la dis-
tancia que les separa
de las mismas.
- Esté previsto que
esta unidad movil
opere en toda la re-|
gion y para ello se
estan estableciendo
acuerdos con diferen-
2 tes ayuntamientos para ela-
- borar un plan de actuacion
~ eficaz. Esta oficina contara
. también con la mis avan-
- zada tecnologia.

intercomunicacion de las cinco provincias de
la region y disminuya las deficiencias en la
red ferroviaria. Segiin ha reconocido recien-
temente el presidente de Renfe, Miguel Cor-
sini, la red de Castilla-L.a Mancha es deficita-
ria pero «el déficit se va reduciendo sensible-
mente, porque cada vez la diferencia entre el
coste de 1a explotacion y los ingresos por el
{rafico se esta haciendo enor». La compaiiia
no prevé ninguna supresion de lineas, sino

acoplar las necesidades de los ciudadanos a

los tipos de trenes que se pongan en marcha.

Camara de Comercio de Toledo

La Camara de Comercioc e Indgustria de To-
ledo va a poner en marcha un servicio de in-
formacion comercial basado en la techologia
SIG, mediante el cual se podra acceder a los
datos de maximo interés desde el punto de
vista geografico a la hora de emprender cual-
quier actividad empresarial en la provincia.
Con este sistema se podra disponer de una vi-
sién inmejorable de la situacién comercial de
Ia zona de interés, descubriendo en la zona
determinada las actividades vigentes, espa-

cios desatendidos en un tipo de actividad o-

las dreas de influencia de cada estableci-

miento o grupo de ellos, entre otros datos re-
Jevantes. Asi,:se podran analizar entre otros

" aspectos los efecto que preduce un determi-

nado establecimiento en su entorno, superfi-
¢ie media de}ventas, superficie de aparca-
miento o niimero de habitantes, de gran utili- -
dad cuando se emprende un pruyectn de
inversidn.

 dndas S.A»

La empresa Indas S.A., situada en la locali-
dad toledana de Portillo, facturd en 1997 mas
de 9.500 millones de pesetas y actuaimente
cuenta con una plantilla cercana a las 400
personas. La compania continua siendo una
empresa de capital 100 por ciento espaiol, a
pesar de contar con cerca de 50 anos de vida,
y estd integrada en organismos de represen-
tacion empresarial tanto a nivel nacional
como internacional. Indas fabrica y comercia-
liza productos derivados de la gasa, el al-
goddn, 1a tela sin tejer y 1a celulosa. Entre los
objetivos de la compaiiia esta su crecimiento
alargo plazn aumentar 1a capacidad profesio-
nal del equipo humano y trabajar con una ca-
lidad que proporcione el maximo valor a los
clientes.
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~ José Maria Cases (bodeguero): «El
~futuro del sector tiene que estar ligado
~ a la modernizacién de los equipos»
MENZO su negﬁcj_q hace 40 afios en una pequeia bodega en la que
atendia a sus clientes.-Luego se trasladé desde La Torre de Esteban

| ‘hasta Quismondo, donde estdn sus instalaciones. Con cuatro
~ empleados y un volumen de negocio que supera los 50 millones, los vinos de

Bodegas Cases Llop esta

n conquistando paladares tan exquisitos como los de

Alernania y Reino Unido y se preparan para llegar a otros palses de Europa y

América. El propietario

cree que el futuro sera mejor si

Quismondo, abando-
nando la localidad de
La Torre de Esteban i@
Hambran. Desde su §

empresa  toledana §
atiende las numerosas
peticiones gue llegan.
desde Madrid, Toledo y
Guadalajara.  José
Maria Cases Llop, ge-
rente y propietario de. |
las bodegas de vino, re- &

conoce que ha pasado
momentos muy difici-
les. Con una plantilla
de cuatro empleados y
un volumen de negocio
de 50 millones de pese-
tas anuales, sus vinos
tintos, rosados y blan-
cos se venden en los

¥

¥ :;='1,'j::' :

mercados con la Deno-
minacion de Origen
«Méntrida», reconoci-
- dos por su calidad y su
frescura, 1o que ha

|.I . " “r
§ A0 .
. _—— r
I
H L1
] .,
P i s
i .&%@%
e o

José Maria Cases LI
‘considera que el futuro
esta en vender el vino a
permitido que se le arag paises ahora que

op

de la bodega, José Marfa Cases es optimista porque
consiguen llegar a nuevos mercados.

_| cemos son deficita-
rios», seiiala para co-
“mentar la creacion de!l
Consorcic Alimentos
de 1a provincia de To-
ledo, creado por la Fe-
deracion Empresarial
Toledana y en 1a que se
¥ integré Cases Llop

junio a «Embutidos y .
{ jamones de Espana

$.A.», «Pastores toleda-
nos S. Coop. L.» y «Ma-
zapanes Peces S.L».
|  Por eso, al hablar del
.| futuro, José Maria Ca-
| ses reitera que el fu-
turo es «de grandes es-
/| peranzas». Para él, la
$ | creacion de este Con-
sorcio es muy impor-
tante, «se ha hecho una
inversion importante
para aproximarnos al
mercado europeo y
abrir nuevos merca-

dependerd en parte
nuestro futuro», pun-

abran nuevos merca- ot tualiza.

dOISJ}is Bodegas Cases _en Espana ha Tecnol
oaegas Lia »

Llop estan situadas en cnologia

una amplia zona
verde la localidad de
Quismondo y en }a actuali-
dad estan envasando millon
y medio de vino., Comeo estan
acostumbrados a los tiempos
dificiles, el empresario re-
cuerda que cuande la cose-
cha es buena se alcanza a re-
coger medio millén de kilos
de uva y en temporada mala
sOlo se recogen solo 250.000
kilos de uva.

Para ampiiar las posibili-
dades de produccidn, José
Maria Cases tiene el proyec-
tado modernizar los deposi-
tos y recubrirlos todos con
- resina de poxi. Otro objetivo
es seguir manteniendo la ca-

lidad en sus vinos, consuami-

dos mayoritariamente en
Madrid. «Somos una em-
presa pequena que quiere se-
guir ereciendo. Nos hemos
mantenido en épocas difici-
les pero los tiempos cambian
y hay que modernizar los
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disminuido su consumo

equipos», asegura el empre-
sario toledano.

 Nuevos mercados
- Rl propietario de Bodegas

‘Cases Llop considera que con
la entrada en el mercado

ninico los empresarios
tendran que modernizar sus
equipos y ser mas competiti-

-yos. «HEstamos preparados

para ampliar las ventas y 51

_somos optimistas, multipli-
" ear por cuatro nuestro embo-

telladon, dice. .

- A pesar de las dificultades
" que ha pasado en los altimos

aiios, el empresario consl-

 dera que una solucion para

mantenerse en este sector
puede ser «buscar alianzas

‘con oiros empresarios y po-
“der ampliar la nuestra oferia

en aquellos paises en los que

‘que los productos que ofre-

El empresario ¢consi-
dera que muchos de
los problemas del sector obe-
decen a la tecnologia que ha
convertido a la vitucultura
en antigua sin dejar que evo-

lucione. «Debemos preparar-.

nos y renovar nuestros equi-
pos y no conformarnos con 1o
que tenemos. Es labor de to-
dos apostar por la calidad».

José Maria Cases también
se queja de la lentitud de la
Consejeria de Agricultura
para conceder subvenciones
a los pequeiios y medianos
empresarios. Prueba de esta
situacidn es que todavia esta
esperando Ia ayuda del ano
1996. «Hay demasiados tra-
mites y mucha lentitud por
parte de la Administracion.
Los empresarios no podemos
esperar tanto tiempo y esto
no es una critica sino una pe-
ticion para que todo cambie
y las ayudas se concedan
més rapidamente».

dos. De 1o que ocurra.

El consultor —-
A las puertas del euro
Anteel inminente pi'uces;ﬁ de union mo--
netaria, existen una serie de conceptos
que pretendemos aclarar a través de esta

lineas:
;Qué es el euro? Es 1a moneda llamada

| a sustituir alas divisas de cada uno de los

paises que se integren en la Union Mone-
taria. Vendra a sustituir a su vez al ecu,
gue es una cesta formada por doce de las
principales monedas de los Estados miem-
bros de la Unién Europea, v que actual-
mente vale unas 167 pesetas. |
;Cuando se hara esta sustitucion? El

proceso de implantacion del eurc cons-

tard de tres etapas:

Primera etapa, en la cual se determi-
nara qué paises adoptaran el euro, en fun-
cion del grado de cumplimiento de una se-
rie de criterios de convergencia (estabili-
dad de precios, de las finanzas publicas,
del tipo de cambio y convergencia de tipos
de interés a largo plazo). Esta etapa ya se
ha iniciado, vy se ha determinado que de
los quince Estados miembros, Grecia y
Suecia van a quedar al margen por incum-
plimiento de los criterios de convergencia
y Gran Bretafia y Dinamarca por decision
propia. |

Segunda etapa, en la que se fijara el
«precio» del euro, o tipo de conversion
irrevocable, Durante esta fase, que ini-
cialmente abarcara del 1 de enero de 1399
al 31 de diciembre del 2001, se constituira
como uha moneda en si, pudiendo abrix
cuentas y realizar pagos en eurcs, aunque
no estara disponible en menedas ni bille-
tes. Asi pues, aguellas operaciones que
impliquen pagos y cobros en metalico se
haran necesariamente en pesetas.

Tercera etapa, que durara del 1 de
enera al 30 de junio del 2002, y durante la
cual se pondran en circulacion las mone-
das y billetes en euros, coexistiendo con
las pesetas, que se iran retirando del mer-
cado hasta que el 1 de julio dejen de tener
valor, o

;Cémo se hara el cambio euro-peseta?
Actualmente, ain no se ha determinado
qué método se utilizara para determinar
el precio del euro, pero se barajan tres op-
ciones:

1~ Promedio de los tipos de cambio de
cada moneda durante los dos o tres ulti-
mos anos. |

2.— Aplicar el tipo de cambio de las mo-

| nedas en la jornada previa al 1 de enero de

1999.
3.~ Tipo central actual del Sistema Mo-

Tetario Europeo. .

Este momento es uno de los mas delica-
dos de todo el proceso, por los movimien-
tos especulativos sobre las distintas mo-
nedas que puede desatar, por lo que no se
descarta 1a posibilidad de que la fijacién
del precio del euro se haga en una fecha
distinia al 31 de diciembre de 1998.

M4ximo MOLERO DIAZ-MAROTO

| Denia y Molero S.L.
Centro Comercial Buenavista, Mod. 3.
Toledo

—_

]
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AGRICULTURA

igronotigjas

Mosea del olivo

La Consejeria de Agricultura y Medio Am-
biente estudiara, con la colaboracion de las
organizaciones agrarias, la posibilidad de am-
pliar la zona donde se esta aplicando el pro-
grama de mejora de la calidad del aceite de
oliva, donde se contemplan medidas para la
lucha conira 1a mosca del olivo. En caso de
modificacidon, debera enviarse al Ministerio
de Agricultura, Pesca y Alimentacion porgue
cualquier variacion debe ser aprobada por la
Administracion ceniral v la Union Europea
al contar con fondos de ambas instituciones.
Ante el criterio de algunas organizaciones
agrarias de que el productio utilizado conira
la mosca de la oliva tiene poca efectividad, la
Consejeria ha propuesto estudiar otras aiter-
nativas, aunque es la epcion autorizada por
la UE en este proyecto porque se considera el
mas eficaz vy sirve ademas para combatir
otras plagas, segin una nota remitida por la
Consejeria. Sin embargo, en ia pasada cam-
paina olivarera este método no consiguio bue-
nos resultados.

Ingresos agrarios en Toledo

K] delegado de Agricultura y Medio Am-
biente en Toledo, Javier Nicolds, ha resal-
tado gue esta provincia es 1a que mayor crect-
miento ha experimentado en los ultimos seis
afios en lo que al sector agrario se refiere. Los
ingresos agrarios brufos de 1a provincia de
Toledo alcanzaron el anio pasade una cifra de
181.369 millones de pesetas, 1o que supone un
incremento respecto a 1996 de 20.367 millones
de pesetas, representando un aumento del
12,65 por ciento, segtin los datos ofrecidos por
Nicolas. De estos 181.368 millones, 21.879 co-
rresponden a subvenciones y 159.490 a los in-
gresos brutos recibidos por los agricultores
toledanos por Ia venta de su produceién. Por
sectores, el agricola obtuvo en el 97 unos in-
gresos de 84.907 millones de pesetas, 1o que
supone un 47,50 por ciento del total de ingre-
sos agrarios; el ganadero registro 88.820 mi-
llones, es decir e} 49,69 por ciento del total, y
el forestal tuvo unos ingresos de 5.019 millo-
nes de pesetas, representando el 2,81 por
ciento del total.

Crfa de abejas reina

L.os apicultores de la provincia de Guadala-
jara participan desde ayer y hasta finales de
mayo en €l Apiario Provincial de Moratilia de
los Meleros, en euatro cursos de cria de abe-
jas reinas, cuyo objetivo es el de mejorar la
formacion técnica de los profesionales del
sector. Con estos cursos, organizados por la
Diputacion Provincial de Guadalajara se pre-
tende también favorecer la renovacion con-
trolada de las reinas en las explotaciones api-
colas, con el fin de mejorar su rentabilidad,
segun fuentes de la institucién provincial.
Esta institucion pretende, a través de sus téc-
nicoes, contribuir a la formacién de los apicul-
tores para que ellos mismos asuman el pro-
ceso de renovacion de reinas en sus colmena-
res, v consigan unas colonias de abejas
adecuadamente pobladas, mas fuertes y pro-
ductivas. Hace mas de diez anos que la Dipu-
tacion Provincial desarrolia trabajos de in-
vestigacion en el campo de la apicultura cen-
trados fundamentalmenie en la
inseminacion artificial v la cria de reinas.
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«Méntrida» solicita ayudas para
mejorar sus infraestructuras

L nuevo presidente del Consejo Regulador de la Denominacion de
Origen «Méntrida», Juan Alonso Cuesta, ha solicitado tanto a la
Junta de Comunidades como a la Diputacion Provincial de Toledo
ayuda econémica para afrontar la necesaria reestructuracion de la actividad
y la mejora de las infraestructuras para mejorar sus caldos. Para Alonso
Cuesta se debe optimizar los resultados de las cosechas de esta
- denominacién para expandir el mercado a otras provincias.

Toledo. D. T.

Para el nuevo presi- g =

dente del Consejo
Regulador de la
Denominacion  de
Origen
Juan Alonso, es nece- Ej:
sario mejorar todas
las funciones y activi- jeze

dades de este organis- L
mo. Segun dijo, el
motivo de pedir estas
avudas es la necesa- |
ria reestructuracion ==
de la actividad e G
infraestructuras de la
denominacion para
conseguir unos niejo-
res caldos. El presi-
dente de]l CRDO «Méntrida»
explico que «la tierra con ia
gue contantos es buena para
producir uvas de caiidad, por

"lo que si todos ponemos un

poguito de nuestra parte con-
seguiremos optimizar los
resultados de nuestras cose-
chas con el fin de expandir el
mercado a otras provincias»,
Juan Alonso mdmn nuevas

«Méntridar, LIS
A

alternativas para la produc-
cién de la uva con las que se
conseguiria «una mejor cali-

dad» v destacd la implanta-

cién de los riegos de manteni-
miento o de goteo para conse-

guir la maduracion éptima de:
la uva y poder competir con:
el resto de las dennminaciu:_;-.-

nes.

«Para ello este Cnnseq]uﬁ'

Mejr las esc de los objetivos de la D.0. «Méntrida»

—ha
Alonso- contara en breve con
un campo de experimenta-

Regulador indicado

cion para el cual el
Ayvuntamiento de Fuensalida
ha cedido el terreno y ademas
contaremos con un ingeniero
técnico que ayude a los agri-
cultores a conseguir mejoras
en su produccion vitivinico-
la»,

Segin COAG-IR, habra perdlda,s millonarias en
cultwos herbaceos con la reforma de la PAC

Toledo. D. T.

El secretario general de
COAG-Iniciativa Rural de
Castilia-La Mancha, Antonio
Castellanos, ha asegurado
que los agricultores de la re-
gién perderan cerca de 20.000
millones de pesetas, sélo en
cultivos herbaceos, si sale
adelante la propuesta de re-
forma de la PAC.

Segiin el responsable de
este sindicato agrario, al-
guna de las modificaciones
que intenta introducir la re-
forma es la reduccion del pre-
cio de intervencién en un 20
por ciento, situandose por de-
bajo de las 16 pesetas en el
caso de los cereales; la desa-
paricion del rendimiento es-
pecifico del maiz y 1as nor-
mas especificas de oleagino-
sas v lino no textil. Dicha
medida viene a significar que
a partir de su aprobacion to-

dos los cultivos herbaceus ;

excepto las prnteagmnsas,-
cobraran la misma cuantla
de subvenciones, ~

Para Castellanos, este des—

censo del 20 por ciento de _lqs_g

precios de los cereales no se
compensa integramente con
una subida de los pagos coni-
pensatorios, ya que esti pre-
visto gue sdlo compensen la
mitad de la pérdida de renta
de los agricultores. :

Otro de los mmnvementes

- es que los pagos compensato-

rios se retrasaran tres meses,
hasta el 31 de marzo mgulen-'
te a 1a recoleccion.

Segun COAG-IR, las reper-

cusiones serian gravisimas

para Castilla-La Mancha. En

el caso del girasol, el pago
compensatorio a los agricul-

tores pasaria de 11.700 millo-
nes de pesetas a 8.000 millo-
nes, ademas de un claro peli-

grn de desaparlcmn del cultl-
vo. Para los cereales, los
pagos cumpensatnrius se
verian incrementados en
8,000 millones de pesetas
pero la pérdida de renta por
disminucién del precio sera
de 21.000 millones por lo que
se estima unas pérdidas glo-
bales de 13.000 millones de
pesetas.

Ademas del girasol y los
cereales existiran unas pérdi-
das en proteaginosas, maiz
(como consecuencia de la
desaparicion del rendimiento
especifico), superficies retira-
das vy los costes financieros
de cobrar tres meses mas
tarde de alrededor de 3.200
millones de pesetas.

En definitiva, este sindica-
to cree que los agricultores
tendran que soportar unas
pérdidas globales de 19.700
millones de pesetas.
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El Producto Final Agrario de Castilla-La
Mancha en 1997 fue de 450.000 millones

Toledo. P, Herndndez - [
Segnn los datos elaborados por [
Ministerio de | /%
Pesca v . QS

el area del

Agricultura, i
Alimentacion en Castilla-La -
Mancha, e! Producte Finai. .

Agrario de Castilla-La Mancha -

ascendié a 450.000 millones de- ; P .. :

pesetas en 1997, un ano que desde ~ |
el punto de vista agricola se . k

caracterizé por las buenas pro- - EN |

ducciones de los cultivos lenosos: - g
(viia y olivar) y no tan buenos.. - §
resultados de los cultivos herba*-;i '

ceqs de secano.

La Memoria de Actividades dE_:-:_;':-_

este area, dada a conocer la sema- <
na pasada por €l director territo-
Miguel [
del
indica -
que el ano agricola en la region se-
caracterizé por una abundante
pluviometria, lo que favorecit las ;-
cosechas de uva y aceituna, con..
Jimportantes incrementos con res- -
pecto al ano anterior; en concre-~
to, la cosecha de aceituna duplicé
su produccién, Por contra, los":;
de secano..
{trigo, cebada, avena, centeno) -
consiguieron resultados media-
- nos por valor de 470 millones de

Agricultura,
delegado

rial de
Cortés y el
Gobierno, Carlos Moro,

cultivos herbiceos

110S.

Ganaderia

En el sector ganadero, el ano
1997 se ha considerado como’
bueno, pues se han mantentdo los
censos ¥ se ha incrementado la -
produccion en todas las especies.
Destacan también los movimien-:
tos asociacionistas de ganaderos:.
para la comercializacion de sus -
productos, como es el caso de la -

'~ que Toledo la gue menos tiene.

zona norte de Guadalajara.
En cuanto

" Reales

a los seguros agra-’
rios y reparaciones, durante el
pasado afio se cred la Comisién:
Territorial en Castilla-La Mancha:
y los grupos de trabajo provincia- -
les. Los accidentes climaticos.
han producido 31.000 siniestros:

que han supuesto indemnizacio-

nes por valor de 5.069 millones de
pesetas. |

Tras la promulgacidon de tres
PDecretos de medidas
urgentes para reparar los danos
causados por las inclemencias del
tiempo, se han podido llevar a
cabo actuaciones en 252 munici-
pios, con reparaciones de cami-

pesetas, correspondientes al Real
Decreto 4/97 v pendientes otros
442 millones de pesetas para 1os
Reales Decretos 18/97 y 29/97.

En cuanto a los sepuros agra-
rios, el delegado del Gobierno ha
advertido gue es una temeridad
no asegurar los cultivos y senalé
que en Castilla-La Mancha,
Albacete es la provincia donde
mas asegurados hay mientras

Formacién
En el capitulo de formacion, el
MAPA ha establecido ayudas y
becas, a través de entidades y

organizaciones no gubernamen-
tales, que han permitido la reali-

El sectur ganaﬂern tuvu durante el pasadn aito un buen cumpﬂrtamientn

zacion de 171 cursos con el objeti-
vo comitn de mejorar la cualifica-

L .
cion de los profesionales del sec-

tor agroalimentario en el medio

rural.

Por otiro ladu los servicios
veterinarios extendieron durante
el pasado ano 145 certificados de
productos ganaderos a 18 paises

no comunitarios. Destaca Toledo

como provincia exportadora de

aves, hutevos y productos carni- .

cos, Ciudad Real de carnicos ela-

borados, jamoén curado y lomo; ¥

Albacete producios lacteos.
Respecto al vino se gestionaron

visados de documentos adunane-

ros para exportacion de mas de
6,3 millones de litros de vino
tinto; 3,6 millones de litros de
blanco; 450.000 litros de rosado;
1,5 millones de litros de mosto y
262.000 litros de sangria.

Otras actuaciones realizadas
fue la retirada del mercado de 3,4
millones de fruta de las
Organizaciones de Productores
de Frutas y Hortalizas de acuerdo
con la aplicacion de la OCM, por
un importe de 93 millones.

AGRICULTURA

Aceites con etiqueta

Castilla-La Mancha con-
tara muy pronto con una
nueva denominacion de on-
gen. Tras unos meses de
inactividad, el consejo provi-
sional de la Denominacion
de Origen Aceite de Oliva
«Montes de Toledo» ha deci-
dido dar el impuilso definiti-
vo para sacar adelante una
D.O. gue puede resultar
emblematica para Castilla-
La Mancha, y que tanto la
Administracionr  regional
como el Ministerio de
Agricultura ya han mostra-
do su interés en aprobar.

Desde luego, resulta
incomprensible que la
segunda region productora
de aceites de oliva de Espana
no confase ya con una b.0Q,
que acreditase su reconocida
calidad. Los pasos que se
estan dando confirman el
interés por conseguirlo de
inmediato. El Consejo de la
nueva D.0. acaba de contra-
tar un gerente para la nueva
sociedad, ademas de unas
amplias oficinas en Toledo
para sede social. A los sopor-
tes institucionales se ha
unido también el de Caja
Rural de Toledo en un gesto
de apoyo y confianza con el
proyecto y hacia el SECtﬂI‘
gque representa.

Ahora, la nueva D.O. de
Aceite de Qliva «Montes de
Toledor debe Integrar ague-
Hlos territorios de la region
donde se elaboran los mejo-
res aceites de Ia Comunidad,
sin importar las zonas esta-
blecidas previamenie en sus
Estatutos  provisionales,
gituadas en el sudeste de la
provincia de Toledo y noro-
este de Ciudad Real.
Afortunadamente, la inten-
cion de sus rectores es que
ninguna comarca producto-
ra de buenos aceites de oliva
quede fuera de la nueva

sociedad.
Domingo CENTENO

LMO

gu-u:-i-”

DE LA

COMOD]D
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Sistema de Compra Personalizado.

‘Ya no tendrd gue adapiarse mds a las Umiiaciones de

. ias tarjetas convenclonales. videse de la rigidez de

‘ los ddblios a secas y de los crdditos preffjados.
‘:. 4 s A partir de ﬂbnrn, su tarjeia de La Caja Rural con
._ * el SCP, sevd la que se adapte a usied dandole la
o posibilidad de que sobre In marcha y en funcidn a
- sns posibildades se fije ia forma de pago gue wmds le
convenga para cada una de sus compras en funcidn de

s4 jmporte.
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SIStEMA DE compra o200
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“Reghsirada on Ia Conscioria de Economis ¥ AR de s Junis de Comunidades de Captilia'bs Manchs*
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'ECONOMIA DE CASTILLA LA MANCHA
FERIAS '

L pasado lunes dia 6 de abril, el presidente de la
Asociacién de Empresarios de Campollano, Jose
Luis Garcfa Navarro, manifestaba personal y
oficialmente su apoyo a la Hl Edicion de la Feria
~ General de Muestras de Castilla-La Mancha, Expo-
Albacete 98. Tal apoyo se sumaba al ya manifestado por
la Confederacién Provincial de Empresarios (FEDA) el
pasado mes de febrero, y simbolizaba el respaldo al
" certamen por parte del empresariado albacetefio. Dicho

respaldo conjunto tenia y

tiene un enorme valor. Durante

las ultimas semanas Adeca y FEDA han mantenido una
durisima polémica relacionada con los resultados de las
elecciones de la Cadmara de Comercio. Sin embargo, y a
pesar de los enormes cambios registrados en la
organizacién de la mayor feria regional después de
Farcama, ambas organizaciones han aparcado sus
" diferencias y se han puesto al lado del certamen.

Albacete, Emilio Fernandez
El motivo del apoyo de estas
dos organizaciones empresaria-
les esta en el propio éxito de una
feria que celebrd su primera edi-
cidon en: abril de 1996, con un es-
quema que funcioné sin proble-
mas dos aiios seguidos: el Ayun-
tamiento de Albacete, como
responsable del Recinto Ferial de
Albacete y de la Oficina de Co-
mercio ¥ Promocién Empresarial
(Ocype). El Colegic de Agentes
Comerciales, como responsable
de la organizacion, y ja empresa
«Marco Ferial» como subcontra-
tista encargado del montaje.

Cambios en profundidad

Sin embargo, el pasado mes de
eneroc, v en concreto el 27, se re-
gistraba un cambio inesperado
en dicho esguema. El Ayunta-
miento mantiene y hasta incre-
menta su apoyo, con la aporta-
cion de 30 millones de pesetas a
un presupuesto que sube hasta
los 70, pero en vez del Colegio de
Agentes Comerciales, aparecié el
Club de Marketing, y en vez de la
empresa «Marco Ferial», una em-
presa albacetenia: Tolsan, cuyo
gerente, German Padiila, asumia
la direccion téchica.

Semejantes cambios no fueron
los unicos: a peticién de los pro-
pios expositores la Feria reducia
st duracién de diez a cinco dias,

“del 22 al 26 de abril, y se elimina-
ron todos los componentes
«folcloricos» del certamen para
dar preferencia a los profesicna-
les v empresariales, Y, a pesar de
todo ello, hoy, a una semana de

~ la inauguracion, hay 207 stands
vendidos v casi 200 expositores
gue le han dado su respaldo al
cerfamnen. '

La explicacién dada por 1os
propios organizadores fue que,
paradojicamente, el propio éxito
de Expo-Albacete se habia con-
vertido en una amenaza. En la
primera edicién, hubo 70.000 ha-
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bitantes. En la segunda, 85.000
visitantes. Un crecimiento de tal
calibre en so6lo dos aflos hizo que
la feria presentase problemas de
masificacion en muy poco
tiempo, lo que empezaba a des-
virtuar el contenido del certa-
men y transformarlo en una anti-
cipacién de la Feria de Septiem-
bre.

A tal problema se sumé la reti-

rada de la empresa «Marco Fe-

rialr», 1o que obligd a afrontar
cambios radicales. Y la eleccion
recayé en el «Club de Marke-
ting», 1a entidad que habia se-
guido de cerca las dos primeras
ediciones con un equipe de téeni-

- cos en marketing y estadistica.

De hecho, fueron sus dos estu-
dios los que advirtieron del peli-
gro de la masificacion, y propu-
sieron acortar la feria y profesio-
nalizarla.

Al frente de 1a Expo se puso a
German Padilla, cuya empresa,

- Albacete. E.F.

Nombre: Expo-Albacete 98.
Feria Multisectorial de Muestras
de Castiila-La Mancha. |

Organiza: Club de Marketin
de Albacete.

Patrocina: Ayuntamiento de
Albacete,

Entidades colaboradoras:
Caja de Castilla-La Mancha, Di-
putacién Provincial de Albacete,
Junta de Comunidades de Casti-
lla-La Mancha, Confederacion
Provincial de Empresarios de Al-
bacete, Camara de Comercio e
Industria de Albacete, Universi-
dad de Castilla-La Mancha.

Director gerente: Germéan Pa-
dilla Gomez.

Fechas: Del 22 a} 26 de abril.

Lugar de celebracién: Re-
cinto Ferial de Albacete.

Oficina técnica y comercial:

xxxxx
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Fotos: Fedro Valeros

«Tolsan», ocupo el espacio de-
jado por «Marco Ferial». Padilla,
de 43 afios de edad, lleva casi
veinte afios al frente de una em-
presa que empezo con un taller

de montaje de toldos y hoy es

una de las cinco mayores firinas
de Esparia en el sector de los re-
vestimientos vy cubrimientos de
espacios vy superficies. La elec-

xpo 98 en cifras

Oficina de Comercio y Promo-
cion Empresarial. Plaza de la Ca-
tedral, 3. Albacete.

Nitmero de stands vendidos

‘a 31 de marzo de 1998: 207.

Numero miximo de stands
disponibles: 250.

Pabellones: Industria, Tu-
rismo y Servicios, Artesania, Ali-
mentacién, Automocion, Comer-
cio y Mobiliario.

Presupuesto de gastos: 70 mi-
Hones de pesetas.

Presupuesto de ingresos: 30
millones en subvenciones del
Ayuntamiento de Albacete; 25
millones procedentes de la venta
de stands; 5 procedentes del ta-
quillaie. Los diez millones res-
tantes proceden de subvenciones
de 1a Junta de Comunidades, la
Diputacion de Albacete y la Caja
de Castilla-La Mancha.

‘Este afio 1a feria tiende a la profesionalizacién para evitar la masificacion

“¢ién recayé en €1 por tres moti-
“vos: ser albacetefio, tener un co-
‘nocimiento profundoe de las fe-

rias nacionales e internaciona-

les, y ser vicepresidente del
«Club de Marketing».

Resultados comerciales
El desafio asumido por el

equipo técnico, a cuyo frenig se
" puso Padilla, fue hacer una feria
“en tres meses, cuando en condi-
‘ciones normales se necesitaba
“mucho mas tiempo. Y se ha lo-
“grado, tal y come testimonia la
“lista oficial de expositores que se

* entregé a los medios de comuni-
“cacién albacetenos a principios

‘de mes, si bien la misma refleja

. una serie de problemas que de-
- ben resolverse en el futuro.

Los casi 200 expositores pue-

' den subdividirse en tres grupos:
“-procedentes de Albacete capital
“casi el 50 por ciento-; proceden-
“tes de fuera de la provincia de Al-
s“bacete y procedentes de la pro-
“iyincia. En su mayoria, el se-
gundo grupe son al mismo
* tiempo expositores de fuera de
#, Castilla-La Mancha, y casi todos
+'de los mercados naturales de las
. empresas albacetefias, del lia-
" mado «Arco Mediterraneo Sur».

EPU-ALBACETE: EL ESAFDDE LA PROFESIONALACION

Tales resultados coinciden con -

~dos de las lineas de trabajo de la

organizacion, abrirse a los princi-
pales niicleos industriales de la
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organizacion

provineia de Albacete como La
Roda, Almansa, Villarrobledo y
Hellin, cuyas autoridades locales
han respaldado el certamen, al
margen de sus diferentes orien-
taciones politicas, y mantener la
presencia de Expo-Albacete en
especial en 1as provincias de-Al-
cante y Murcia. 3
Pero hay un problema que
.~ queda por resolverse en las pro-

Albacete, Emilio Ferndndez

Uno de los aspectos en los que
mas se va a notar el distancia-
miento de Expo 98 respecto a an-

- teriores ediciones es su progra-

macion de actos paralelos. Ein lu-
gar de traer moros y cristianos o
a Norma Duval, quienes ya estu-
vieron presentes en el 96 y 97, se
han programado conferencias y
ciclos sobre e] futuro econdmico
de Albacete y su provincia.
Asimismo, habra un ciclo de
cine econdmico, que se seguiri
de debates. acerca de diferentes
aspectos de la actividad empresa-
rial. Entre las peliculas que se
han programado estdn «Wall
Street», de Oliver Stone, «The
Hudsucker Proxy» de los Herma-
nos Cohen, y «Glengarry Glenn
Ross», y entre las visitas, se ha
anunciado la presencia de una
delegacion de la Confederaeion

.'. 1

Mas de doscientos expositores acudiran este afio a Expo-Albacete, cuya duracién se ha reducido a cinco dias

ximas ediciones. Aunque hay ex-
positores de las cinco provincias
castellano-manchegas, lo cierto
es que la participacion de empre-

sas de la regidon crece pero de
forma mucho mas lenta de lo es-
perado. Por ello, la Expo del 99
debera ser la de la consolidacién

El futuro econdémico y

empresarial

Espanola de Organizaciones Fm-
presariales (CEOR).

Entre las conferencias previs-
tas destacan sobre todo tres por
su interés y por lo cercano de sus
contenidos: la del equipo de ex-
pertos de la Universidad Auto-
noma de Barcelona sobre el desa-
rrollo economico de la provincia
de Albacete desde 1980, 1a de las
Camaras de Comercio de Indus-

tria sobre las comunicaciones te-

rrestres del sudeste de Espana v

- 1a del director de la Oficina de la

Junita de Comunidades en Bruse-
las, Javier Velasco, sobre el euro.
La primera de tales conferen-

de Albacete

cias la pronunciaran los profeso-
res Jordi Rossel y Lourdes Vila-
domiu, de la Universidad Auto-
noma de Barcelona, quienes han
estudiado el desarrollo de Alba-
cete entre los arnios 1980 y 1995
por encargo del Consejo de Eu-
ropa. Su estudio presenta a esta
provineia castellano-manchega
como modelo del desarrollo exi-

toso de una economia eminente-
- # mente agricola a otra industrial
y comercial, de forma completa-

mente endogena, a partir de ini-
ciativas locales.

L.a segunda la pronunciaran
1os economistas y técnicos de las

del certaimen en su propia regién
de origen, ya que se ha asentado
en Albacete y su esfera de in-
fluencia, |

cinco cidmaras de comercio del -
«Arco Mediterraneo Sur»: Alba-
cete, Valencia, Murcia, Alicante
y Almeria, autores del libro «Un
espacio comin de desarrollon.
Precisamente su conferencia se
centrara en uno de los aspectos
gue mas expectacion han creado
en Albacete, las comunicaciones
terresires, maritimas y aeropor-
tuarias del sudeste de la Penin-
sula Ibérica.

En cuanto a la tercera, el direc-
tor de la Oficina de la Junta de
Comunidades en Bruselas, Ja-
vier Velasco, se centrard en un
aspecto que preocupa en la eco-
nomia albacetena, basicamente
exportadora: el :impacto de la im-
plantacion del euro en la provin-
cia, desde el momento en que los
principales clientes de las empre-
sas manchegas son paises de la
Unién Europea.

Dipufa.c:ién Frovincial dde Ta’é'-dﬂ _' '

T TOLEDO

'~ UNA PROVINCIA ABIERTA A LA INVERSION
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Breves_

Nuevos modelos Nissan. Nis-
san tiene previsto lanzar 20 nue-
vos modelos en Europa en los

proximos cuatro afios. Entre los

nuevos vehiculos expuestos a los
concesionarios se incluira el
nuevo Nissan Micra 98; el patrol
GR, recientemente introducido
en el mercado; el Primera Wagon
de diseno europeoc y €l nuevo
Nissan Pick-up. Todos estos co-
ches se comercializaran a lo
largo de este ano. Entre los mo-
delos que se comercializaran a
medio plazo estan las nuevas ge-
neraciones de Primera y Ma-
xima; el sucesor del Almera; dos
nuevos monovoiimenes de ios
segmentos C y D v un nuevo de-
portivo coupé compacto.

Club Frontera. El Club Fron-
tera, creado por Opel Espana,
para mantener un contacto per-
manente con sus clientes y fo-
mentar el conocimiento y dis-
frute de la naturaleza a través de
la conduccion responsable y ex-
perta de sus vehiculos todo te-
rreno Opel, cuenta en la actuali-
dad con 5.200 socios. Tras el
éxito logrado por las concentra-
ciones de Andorra y Almeria, el
Club Frontera ha organizado del
26 de abril al 2 de mayo una inte-
resante aventura que recorrera
Marruecos de norte a sur, para
regresar bordeando la costa
atlantica. Para mas informacién
. sohre esta travesia se puede lla-
mar al teléfono 800122147,

Land Rover Freelander. Ro-
ver ha comenzado la comerciali-
zacion de su Land Rover Free-
Jander con una version gaseclina
y tres diésel y con tres v cinco
puertas. En este ultimo modelo
se ha prestado més atencion a la
armonizaciéon de las relaciones
de los pilares del techo y a la con-
figuracién singular del panel del
techo. Al tres puertas se ha pre-
ferido dar una imagen mas juve-
nil y aventurera. La versién mas
barata cuesta 3.554.000 pesetas.

Tata inyecta robustez y economia en

su todoterreno «Gran Telcosport TDI»

A marca Tata ba querido mejorar su modelo todoterreno «Teicospori» con una
nueva version mas petente, pero a la vez con el mismo consumo de
combustible. Se trata del «Gran Telcosport TDI», con un motor turbodiesel de
origen Mercedes de dos litros de cilindrada, que con el radiador del aire de admision
incrementa la potencia hasta casi 90 caballos. Este vehiculo lleva como equipamiento
de serie aire acondicionado, elevalunas eléctricos, cierre centralizado y asiento
trasero piegable. El precio de esta version es de 2.371.560 pesetas.

.o
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Toledo. D. T.

Dentro de la gama de produc-
tos Tata, una de las opciones mas
interesantes es el «Gran Telcos-
port TDI». Este todoterreno des-
taca por su motor turbodiesel de
origen Mercedes de dos litros de
cilindrada, que por la adopcion
del «intercooler» o radiador del
aire de admisién, incrementa la
potencia hasta casi 90 caballos,
pero sin aumento del consumo
respecto al cuatro cilindros me-
nos potente,

Gracias a un esguema de sus-
pensiones por un sistema inde-
pendiente en el eje delantero,
cont muelles y amortiguadores

t.iu*

hidraulicos, la capacidad de ab-
sorcién es muy grande, lo que-..

permite una conduccién por

campo mas agradable y segura.. .
Tata ha intentado con este :

vehiculo que en la carretera as-

faliada ofrezca unas prestacio- .

nes similares a las de un turismo

de su misma potencia, aungque
hay que tener en cuenta gue este:

automévil pesa senmblemente

mas. Ademds, la utilizacién de
barras estahlhzaduras, tanto de- .
lante como detras, permite que -
1a carroceria no se incline mucho
en Ias curvas para facilitar-una -
mejor conduccion. El «Gran Tel-
cosport TDI» dispone también de..

El ﬂGfaIi Telcuspurt TDI} tlene uha gaantia ﬂe tres aiios al 1gual que la amstencia técmca
- direccion asistida y una gran su-

perficie de carga que se accede al
abatir el asiento posterior.
En cuanto a su equipamiento,

‘dispone de aire acondicionado,

elevalunas eléectricos, cierre cen-

tralizado v el asiento trasero ple-

gable, todo ello de serie.

Al igual que la version «Tel-
cosporty», este modelo tiene una
garantia de tres anos y también
]la asistencia técnica en carretera

“estd garantizada durante tres

afios 1as 24 horas de) dia.
El precio de esta version es de -
2.371.560 pesetas, una cifra que

. actualmenie se beneficia de un

descuento de 100.000 pesetas.
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Ante el reto
- econdmMICo
del Euro

En Cafu Castilla La Mancha
estamos trabajands para hacer
frente a los nuevos desafios,

ante el reto econdmico del EURQ.

Megorando estructuras operativas,
modernizando sistemas tecnicos ¥
planificando nuevas estrategias.
Ofreciendo a vodos los clientes, con
el nuevo servicie EURO-CCM,
informacion, asesoramient y
vespuesta a todas sus pregunias en!
* 388 Ofitinas CCM

» Interner: birp:/fwon.com.es

o Telf. Informacion EURO-CCM

902112212

[ -

" En CCM estamos
_ preparados para
v el futaro. .-

Registrado en la Consejeria de Economis y Hacienda de la Junta de

Comunidades de Castilla-La Mancha 17-3-98
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