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:Qoicot·
dastellano-
rt.anchego
a los
productos
franceses

.Lacampaña de boicot
emprendida por la
organización agraria Asaja
contra los productos
franceses ha tenido una
excelente respuesta en
Castilla-La Mancha, donde
consumidores y comercios
han decidido colaborar en
estas acciones pacificas y no
comprar productos
ag~oalimentarios procedentes
delpaís vecino. La última de
las-acciones emprendidas por
Así,ijase produjo el martes en

·Toledo, según recoge la
·imagen de la portada.
(Información y editorial. en
págínas interiores)

".-•

FACILIDAD

Sistema de Compra Personalizado.
Ya NO tleceslta "na tarjeta para cada ctUO,y cada cosa.

Ap~rtlrde ahora, el SCP bard que su tarjeta de.la
Caja Rural sea mucbo ftl4s.

Podrd pagar al contado, tra;ar'ndivldualmente,
cada compra que lidio requlem o slmp/emeJit,! tener '

a su disposición la mds amplia red'de (Ajeros del

"torno Visa y ServlRed, con la vmtaja aRad/da de que

s~ usted qulell decida eII cud"!os pla%~d41sea aten .
der cada utla • sus compras enfutlCldn ,. su Importe.

•

OLMO
.- DE LA

,

,

;",,'

5lSt~MÁDE (OMPRA
· PERSONAl/ZADO

< ..•

"'CAJA RURAL
'bptndo ~ b CooISCItIIft..1konoall. YA.P. de b]ltnta de ComvnIcIadet de e.ttIb b 1'oflU1CJla". '-','
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". -.'~--''Iiibuna eoonémíea-.-~,

EN DEFENSA DE NUESTROS
PRODUCTOS

HACEocho años que los productores y transportis-
tas españoles vienen sufriendo de forma reíte-

rada amenazas y ataques violentos por parte de los
agricultores franceses sin que se nos haya aportado
ninguna solución efectiva, al margen' de las tan rape- <

'tídas manifestaciones de condena, que no penaliza-
ciones reales, a los que tanto daño están causando al
sector horto-
frutícola naeío-
naL
Los produc-

tores y la socie-
dad española ¡illt' ,
e~ general, a la @i.".
vísta de la res-j<.;;p ,.~
puesta solida. 7"",'"" ~
rla que está re- í:Il:';'¡;~
gistrando con ~:'C'j"'

un descenso ii'"
del consumo de.'.'"
. productos fran- . Il'e,c .
ceses y las m\\\'\"""&
. muestras de. JiH!H\\\\\\\·
apoyo hechas . [¡....II•••' ••,•~:::::.:::1.~~I·"\'"h~...~... .,públícas ya es " ...."••••••••••• . ....."" ::a:l::;U'''"'{amos hartos -",-"',' ,.·nt'::::~t1~t\
de esperar cada año una nueva campaña de agresio-
nes y terrorismo por impasibilidad de las autoridades
comunitarias y la complicidad de las francesas. Ante
esta situación, sólo puede haber una respuesta por
parte de los 'afectados, que somos todos, atacar en el
bolsillo, no consumiendo sus productos, a «esos gru-.
pos incontrolados de agricultores galos» que cons-
cientes de su Incapacidad para competir con nuestras
frutas y hortalizas en calidad, precio y estacionalidad
recurren a la violencia para impedir que nuestra pro-
ducción esté en sus mercados yen el resto de Europa.
Es inadmisible que el trabajo de nuestros agriculto-

res y el tejido empresarial que depende de ia comer-
cialización de sus productos, entramado económico
que da de comer a miles de familias españolas, pues
es la segunda fuente de divisas de España tras el tu-
rismo, se ponga en peligro por los salvajes ataques de
aquellos que no admiten sus limites para producir en
las mismas condiciones que el sector español, donde
se ha sabido aprovechar la climatología y las técnicas
de producción. No obstante, nuestros vecinos galos si
han sido capaces de invadir nuestro mercado con su
leche o su carne, entre otras mercancías, pues la bao
lanza comercial entre ambos países es negativa para
España en cientos de millones de pesetas.
Por todo, en estos momentos, hemos considerado

que dejar de comprar artículos de procedencia fran-
cesa reconociéndolos a través del a como primer dí-
gito de su código de barras, es una solución coyuntu-
ral para impedir la continuación de los actos vandáli-
cos de nuestros vecinos, pero no es ésta la solución
definitiva. Además de penalizar a los desalmados
agresores y compensar a las víctimas de las pérdidas
materiales y económicas registradas, reivindicamos
de la UE que haga respetar los principios básicos del
Tratado de Roma, como es el de la libre circulación de
mercancías en el territorio comunitario.
La UE debe demostrar de uua vez por todas que es

capaz de convertirse en verdadero garante del orde-
'namíento jurídico y de los principios en que tiene bao
sada su construcción, para lo que debe dotarse de me-
dios efectivos para imponer sanciones a los países
miembros que los incumplan quitándole toda credibi·
lidad necesaria para su mantenimiento.

Isidro VILLAESCUSACORTÉS
Vicepresidente de Asaja de Castilla-La Mancha

AGRICULTURA Y VIOLENCIA
-¿'J<- <. ;.;, ..

, . ',,1:;:':<>'

L A"guerraa los produotos zación :i(e la barbarie 'y la fuerza
, franceses que .en diferentes' para impedir que los produotos
frentes se están llevando a cabo españolea estén en los meroados
ante las brutales agresiones que . europeos.
últimamente han sufrido agní- Las p:f,sioiones de fuerza síem-
cultores españoles en,' el país ve- . pre aonfcrttícablee y discutibles,
cíno cuando intentaban hacer He- pero ante este trato vejatorio es
gar ,sus productos a los merca- humanamente comprensible que
dos europeos es ya una canción los agrt.;cultores españoles reeu-
vieja que viene sonando en nues- rran a ótraa posiciones de fuerza.
tro país desde haoe oasi diez como ~',~4mnpañade ABaja en Ces-
años. Ahora sólo se vuelve a rae- tilla.L~:':,~anoha de boicot a los
ditar con mayor o menor íntensí- produc~ franoeses, o yendo más
dad. allá, Io!l'i:piquetes de la COAG en

." , .Por eso es 'hora ya de.' ir aoa- la fron~ra. Y esto ocurre ante la
bando con esta inadmisible situa- falta de1juna justicia efioaz que

'." '.oión. Cómo haoerlo es el pro- atlenda'J,as justas denunoias de
blema. En realidad todo viene de- los agrf9ultores.' españoles agra-
r ívado de la Iuoha de los viados. ;~~,:, ,
mercados nacionales por BU su- Pero fi~~rá' que convenir- que la
pervivencia y por no deja.rse oo- mejor s~lución, la que carga de
mer el terreno por el vecino. En el mayor ;t:~n. es la de enoontrar
caso de 1Mrelaciones 'comeroiales los caminos legales en la regla-
entre España y Francia la ba- mentac;~9.n jurídica europea, en'
lanza S9 ha inclinado tradicional- alg'unoasáspeotoa tan rigurosa y
mente del lado galo, Las díñoulta-, abundante cuando de aplicar
des han empezado a surgir multasy; sanciones se trata, que
cuando los agricultores y empre- \ ' ímpidan-Ioa atentados a la libre
sarios españoles han .sabido ex- círculaelón y eviten que quiebren
plotar las ventajas que ofrece la . las reglit$ de equidad' comeroial
olimatología española, sobre todo incluid~:;~n la transparenoia del
- para el comercio de frutas Y' hor- MercadoDntoo. Por tanto, res-
talizas, ante lo que los franceses 'ponder ,a la violencia con violen-
son incapaces de poder oompetir. .' cia deeprestígía, por eso hay que '
.Hasta tal situación se han .ído In- esperar-de nuestras autoridades
virtiendo los términos de la ba .. .' que sepan ser lo suñcíenteménte
lanza comeroial que en los dos firmes Cómo pata establecer en el'
primeros, meses de este año ha seno de;,~1aComunidad Europea
sido ya favorable a nuestro país. un eíatema de castigo eficaz para
. Ese es el problema. Peró en el altuacícnea semejantes y meca-
país vecino la respuesta no ha Dismos para que las autoridades
sido el recurso a la mejora de la Irancesaa hagan frenar la actua-
oompetitividad, sino la de la ufílí-: oi6n violenta de sus agrioultores.

------ Nombrespropi&s--~-~-
. ,.

Ricardo Ayala Jesús Bárcenas , Jaime Valdivielso
El director de la Aso-

ciación de Propietarios
de Especies de Caza de
Castilla-La Mancha
(Aproca), Ricardo
Ayala, ha mostrado su
preocupación por el pero
juicio que pueden haber
ocasionado las últimas

, lluvias en la reproduc-
ción y crianza de las es·
pecies de caza menor.
Según Ayala, las lluvias
y la humedad nocturna
pueden causar mucho
daño en las crías de es-
pecies que, como la pero
díz, están en pleno apo-
geo. «Creemos que nos
hemos quedado en los lí-
mites del peligro, aun-
que si las lluvias hubie-
ran continuado, la situa-
ción hubiera sido muy
preocupante», ha dicho.
Castilla-La Mancha está
ahora en plena época de
veda.

El presidente de h';' El eurodiputado de
Confederación de Eme,! Alava. Jaime Váldí-
, presarios de Castilla-La' vielso, ha alertado con:
Mancha, Jesús Bárce,~):' tra las consecuencias

\, '

nas. ha asegurado que.: que el actual descenso
«es el momento más'i'f en el consumo del vino y
oportuno de los últimos" la posible sobreproduc-
años para inicia.r pro~;;;¡:';'-ción 'en futuras cam-.
yectos empresanalesar: pafias,tendrían sobre el
por 10que ha animado a)· ;' sector vitivinícola es-
los empresarios a com-': 'pañol. factores que
petir. En una entrevísta" hartan inevitable una
concedida a Efe, Bárce(, OCM del vino. La cose-
nas ha dicho que «es el.,: cha de 1997, debido a la
momento de espabilar ab.. alta pluvlosldad regís-
_mundo empresarial de",':':'trada en el sur de Eu-
la comunidad autónoma ropa, según Valdivielso,
. y si el inversor tiene la,:"- puede ser fuertemente
idea clara considero que: excedentaria, situación
estamos en un momento' ," que desequilibraría el
muy beneficioso». Para.;;¿}'actual mercado euro-..
Bárcenas, el Paclo In"! peo, obligando a una
dustrial está ayudando nueva regulación- me-
al despegue económico' dlante una Organiza.
de la región, y prevé que ción Común de Mer.
a finales de este año se" cado, que ya fue paralí-
tendrán datos de las": zada hace unos años.
nuevas inversiones. .ante las bajas cosechas .

.' -;
,
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Losproductos franceses,rt1«non.gratos» en la región
- " "', , . -, . "

L
A respuesta de los agricultores y consumidores ciento. Aún así, en los últimos años, la balanza .

. españoles a los continuos ataques franceses a comercial de importaciones y exportaciones con Francia
las mercanclas agroalimentarias españolas no ha sido negativa. para España. Pero para los productores

se ha hecho esperar. La campaña que está realizando españoles este asunto es más Complejo y es necesario
Asaja en toda España y en concreto en Castilla-La que se tomen medidas urgentes para paliar los graves
Mancha ya ha dado sus frutos y se estima que las daños producidos a los productos españoles. Desde

ventas de productos franceses desde que se iniciaron Asaja se ha instado al Gobierno español a que exija
los ataques han disminuido entre un 20 y un 25 por sanciones para los agricultores galos; .

, Toledo. Pilar Hernández
Las medidas de protesta que

durante estas dos últimas serna-
, nas ha llevado a cabo la organiza-
ción agraria Asaja por las agre-
siones que sufren las exportacio-
nes de frutas y hortalizas
españolas en Francia, ha. tenido
una gran respuesta en Castilla-
La Mancha. Tanto los cíudada-
nos como las grandes superficies
y comercios se han concienciado
de la necesidad de rechazar estos
ataques franceses a los produc-
'tos españoles y han aportado su
granito de-arena bien no-com-
prando los productos galos, bien
retirando de sus establecimien-'.
tos estas mercancías procedentes
del país vecino.
y es que la región se juega muo

cho en esta lucha. Porque no sólo III

.los agricultores castellano-man-tg
chegos pueden perder su omero ~
cancía, sino que también, si la sí- =:
tuación agresiva de los franceses g
continúa, se pueden estar ju- o
gando otros mercados interna-
cionales, ante el bloqueo en la
frontera francesa. .
Así to ha explicado el secreta.'

rio regional de Asala, José María
Fresneda, quien considera que es
necesario «atacar por el bolsillo," -
que es lo que más les duete a los

o franceses». Por eso la campaña
de boicot a los productos france-
ses emprendida por la organiza-
ción agraria es «pacífica», pero
efectiva, ya que-en estas últimas
semanas, concretamente desde
que se iniciaron los ataques, se
estima que las ventas de produc- o

tos franceses en España han des-
cendidoentre un 20 y un 25 por
ciento.
Desde todos los sectores econó-

micos y políticos de Castilla-La
Mancha se está de' acuerdo en
que estos ataques se deben a la
- impotencia de los franceses para.
competir con los productos hor-
tofrutícolas españoles. ;

Balanza comercial
Sin embargo, la balanza COA

mercial entre los productos agro-
alimentarios franceses y españo-
les sigue siendo negativa para
España, al importar más produc-
tos del país vecino que exportar,
como se puede comprobar en el '
cuadro de la página siguiente.

o Aún así, el valor de las expor-
taciones agrarias y pesqueras es-
pañolas hacia Francia fue supe-
rior en los primeros meses del

. La organización agraria Asaja desplazó el martes su campaña III mereadtllo de Toledo

afio, al de las importaciones en
9.403 miliones de pesetas, pese a
que el volumen comprado a
Francia sobrepasó en 186.606too
neladas al vendido, según datos
del Ministerio de Agricultura.

por España en los dos primeros
meses de este año fue de 770.602 o

toneladas, con un valor de 63.713
millones. La partida más desta-

o cada fue la-de cereales, leche y _
lácteos, así como legumbres,
"tubérculos, grasas y aceites, pes-
cados y mariscos.
Con respecto al mismo periodo

del año anterior, se ha producido
un descenso del 13por ciento del
valor de las importaciones fran-
cesas, mientras que en las expor- ,
taciones se ha producido un in-
cremento en su valor del 6 por o

ciento.
Sin embargo, en Castilla-La

Mancha los datos comparativos
de exportación e importación con
el país vecino ofrece un saldo fa-
vorable para la región. Según un
informe de la Consejería de In-
dustria y Trabajo de ta Junta de
Comunidades referido al periodo
de enero a' septiembre del año

Exportaciones
Concretamente, las exporta-

ciones totales al país vecino su-
maron 74.116 millones de pese-
tas, de los cuales correspondie-
ron al sector agrario 69.094
millones. En toneladas, la cantí-
dad exportada fue de 563.995 too
neladas, siendo la mayor parte
productos agrarios (576.625tone-
ladas). Las partidas más impor-
tantes fueron las de frutos co-
mestibles, principalmente las
frutas y cítricos, legumbres y
hortalizas.
. En cuanto a las importaciones,
según el Ministerio de Agricul- .
tura, la cantidad total importada

Desde la organización agraria ..
Asaja se hapedido al Gobierno
que tome medidas para evitar íos

continuos ataques de los
agricultores franceses a

mercancías agroalimentarias
españolas .,

.'
1996, el primer país al que se ex-
portan los productos de la región
es Francia, por un valor de 33.953
millones de pesetas, seguido de
Alemania y Portugal ..En cuanto
a las importaciones, los produc-
tos 'franceses son los segundos,
después de Alemania en introdu- ..
cirse en Castilla-La Mancha.
Concretamente, en el periodo ano
'tesreferido, las importaciones
del~::tís vecino supusieron "29.978
milIqnes de pesetas. -.
Otro informe elaborado por la

Cámara de Comercio e Industria
deToledo sobre importaciones y
exportacíones en Castilla-La
M31i~ha en el periodo compren-
. dídc entre 1990 y 1996, desvela
que-la procedencia de las inver-
siones.en la comunidad auto-
noma fueron, en primer lugar
Francia. con 6.023millones de pe-
setas, seguido del Reino Unido
con mil millones y Portugal, con
4II millones de pesetas.

< Aun así, 'en el periodo de enero
a noviembre del pasado año, Caso
tilla-La Mancha era la duodé-
címaregíén española en cuanto a
destino de inversiones extranje-
ras, habiendo avanzado una posi-
cíón.respecto a ese periodo en el
año anterior.
Dentro de los productos agroa-

o limentarios, el aceite de oliva; el
vino y el jugo de frutas, fueron
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EXPORtACIONES ESPAÑOLAS A "'RANCIA D~ PRODUCTOS AGROALlMENTARIOS (en millones de ptas.) ..
PRODUCTOS 1990 1991 ' ' 1992 1993 ' . '1994 ' 1995' . 1996,

Carne 8.438 10.976 ;01-"\6.903 ..22.786 22.999 33.178 39.455
•

Lácteos y huevos 6.319 . 6.163' 9.744 10.899 13.227 20.002 . 23.897
,

Cereales 1.504 .1.803 2.341 3.018 5.770 2.679 9.908

Frutas y legumbres 99.580 111.935 123.111 159.824 169.547 193.288 , 181.832

Azúcar, café, cacao 1.555 1.796 2.754 4.276 5.119 6.543 , , 12.110

Preparados alimenticios . 3.526 5.782 6.236 6.756 . 11.526 15.497 55.045

Bebidas 8.339 8.187 9.782 12.642 13.985 ." 10.708 14.332
•

Tabacos , 4 38 70 85' 385 . o,:, 2.574 . 2.220
•

Grasas y aceites 7.566 10.469 9.975 14.149 20.130 , ','" 18.373 22.255,

Semillas y frutas oleaginosas 2.959 200 601 763 . 1.341. 258 2.547
, ,

Otros 925 913 1.191 1.466 • 2]07 .í 3.157 5.729

Total alimentos
, ,

140.715 158.260 182.783 238.694 266.736 306.257 369.330

IMpORtACIONES I':SPAÑOLAS DI': f'RANCIA DE PRODUCTOS AGI'lOALiMENTAI'lIOS {en millones de pta§l '..
'. . ' .
PRODUCTOS 1990 . 1991 1992 1993 1994 1995 1996

, , ·

Carne
.

28.462 ': 39.428 45.241 57.869 • 64.090 .'. 62.947 61.467

Lácteos y huevos 14.849 20.124 24.337 38.535 45.867 44.843 40.010

Cereales 13.690 27.762 • 33.720 67.814 65.070 60.575 69.317,

Frutas y legumbres
..

18.889 21.975 20.319 . 24.044 28.129 . 31.040 23.528
. -

Azúcar, café, cacao . 18.284 ·22.342 31.331 28.607 19.109 • 32.440 40.414
· --

Preparados alimenticios 30,230 30.871 35.339 40.820 . 48.199 55.515 73.353

Bebidas 5.088 . 5.892 7.055 10.007 12.335 • 17.081 17.294
•

Tabacos 371 340 844 834 1.026 ; :-', 2.103 1.097
. -
Grasas y aceites

. ,
5.478 6.412 6.570 9.478 12.667 11.713 ' 10.427

Semillas y frutas oleaginosas . 3.484 995 3.710 2.442 1.628 4.830 6.955

Otros 8.840 • 10.112 11.160 12.158 12.724 . 14.049 14.343
• ,

Total alimentos 147.665 . 185.253 219.666 290.808 310.844 337.116· 358.259
•

los productos más exportados, ganizacíón agraria Asaja, desde,
seguidos del queso y las legum- . el año 1989 los franceses vienen
bres yhortalizas. protagonizandoincidentes realí-
Por ello; para la región es esen- zados con los productos agrarios

cial que desde la Unión Europea españoles: .
se tomen medidas para evitar el El presidente nacional de
bloqueo de los productos agroalí- . Asaja, Pedro Barato, además de
mentarios españoles en la fron- defender la campaña pacífica
tera francesa, aunque esta gue- contra los productos perecederos
rra no empezó hace unos meses; franceses, ha exigido más con-
Según datos. racilitados por la oro tundencia a las autoridades como

I

peten tes para terminar' con las
acciones «terroristas» que los
agricultores galos comenten con-
tra los agricultores y camioneros
españoles con la connivencia de
la Gendarmería.
El dirigente agrario ha exigido

varias medidas que él mismo ha
calificado de «urgentes». La pri-
mera que los tribunales se oeu-
pen de encarcelar a quienes vul-,

•
ner,jh y no respetan el libre trán-
sitode mercancías, asumido por
los países miembros de la Unión
Europea. Y la segunda, que el
presidente del Gobierno español;
Jos~'María Azoar, demande en la
cumbre de jeres de Estado san-
ciones para los agricultores fran-
ceses y se retiren los fondos co-
munítaríos que éstos perciben de
. la lJnlón Europea.

·'CENTRO de EMPRESAS
,

de CUENCA
Vivero de 'Empresas, Centro' de

. .
Acogida para emprendedores que
inician .una actividad empresarial·
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La protesta pacífica, de.Asaja da .sufruto entre los
consumidores y.las· grandes superficies comerciales

Toledo/Ciudad Real. F. R,/E. L. atacau sistemáticamente a los ca-
En respuesta a las agresiones míones que las, transportan, no

- de los agricultores franceses a los dudan a la hora de preguntar por
productores españoles, la permí- el origen de los productos que
sibilidad del Gobierno galo y la. compran para llevarse a casa.
falta de actuación' de las autori- descartando aquellos cuyo có-
dades comunitarias, las organiza- digo de barras se inicia con el nú-
ción agraria Asaja ha decidido merotres. •
iniciar la guerra, eso sí, pacífica,,' Losproductos perecederos
contra los productos galos, ini·· más usuales en los hipermerca-
ciativa que está teniendo una dos que los usuarios evitan ad-
gran respuesta por.parte de los quirir suelen ser los lácteos, vi.
consumidores, a los que se les. nos, licores y ganetas pero, sin
pide que no adquieran productos: embargo, no tienen muy claro
fabricados en Francia, es decir, cómo deben actuar en el caso de
aquellos cuyo código de barras aquellos otros productos que,
empieza por el número 3,' además .: como los zumos, tienen doble na-
de realizar actuaciones símbólí- clonalídad», al ser española la .
cas ante consulados,.la Emba- materia prima y francés el en.
jada francesa y grandes superfl- vasco
cies con capital o productos del
país vecino. . . Colaboración de los hiper
. En Castilla-La Mancha se han
hecho actos informativos en to-:
das las capitales de provincia y
en numerosas localidades, con el
reparto de carteles informativos'
y entrevistas con los' responsa-
bles de os supermercados de pro-
cedencia francesa que se están
comprometiendo con Asaja a no
comercializar productos galos.
También se ha pedido al Go-

bierno nacional que realice ges-
tiones inmediatas para paralizar

, , esta situación, ya',que, según
Asaja, «el Ejecutivo francés' ha
demostrado su intención de per-
mitir que se siga incumpliendo el
principio comunitario relativo al
libre tráfico de productos entre
los Estados miembros y las ac-
tuaciones terroristas de sus agrí-
cultores». .
En este sentido. Asaía ha solio

citado a la Comisión Europea que
suspenda las ayudas al sector
agrario francés hasta que no
cumplan con la normativa vi-
gente, que penalice las acciones
perpetradas y obligue a ese país a
compensar los daños causados.

En el boicot a lo «made in
.France» en solidaridad con los
agricultores, camioneros e inte-
·reses españoles, no sólo partící-
pan los consumidores españoles.
Así, algunas de las grandes su-
perficies instaladas en la capital
como Eroski, Leclec y Merca-
dona, además de otras firmas
como Sabeco (Valdepeñas). no .
han dudado en sumarse a esta
medida de presión mediante la
retirada de productos con mar-o
chamo francés, carteles dísuaso-
ríos, e incluso, promoción de pro-
ductos de la región castellano-
manchega que, por cuarto año,
lleva a cabo la primera de las em-
presas mencionadas tanto dentro
como fuera de la reglón,

Los ciudadanos han respondido a lá'campafia de protesta de Asaja -

la región. Primero fue en Guada-
lajara y Cuenca y después en Ta-
lavera y Toledo, donde el pasado
martes, miembros de Asaja reco-
rrieron el mercadillo para invitar
a los ciudadanos a rechazar los
productos franceses. A esta ini-
ciativa se han unido las integran-
tes de la Asociación de Mujeres y
Famílíasdel Ámbito Rural (Am-
far) y partidos políticos y sindica-
tos,

UE)~,·dicepara poner como ejem-
plo las sanciones que recibió Es-
paña por 1~cuota láctea y por los
cultivos herbáceos. (En la Unión
Europea o .se consiguen alianzas
o se queda sola», En cuanto a las
manifestaCiones, las califica
como «posítivas», siempre que
vayan encaminadas a defender
nuestros intereses.
, Por su parte, José Madero Ja-
rabo. diputado nacional por
Cuenca y portavoz del Grupo
Parlamentario Popular en el Con-
greso de los Diputados. considera
que la actuación del Ministerio
de':Agricultura está siendo «enér-
gica e impecable», además de que
se muestra seguro que con estas
actuacíones (se lograrán evitar
hechos tan lamentables como los
ocurridos durante todos estos
años», dice ..
J::ldiputado popular califica las

agresiones como «una aut-éntica
salvajada que no admite justifica-
ción», por lo que respalda las ac-
tuacíones de la ministra, Loyola
de"Palacio. que está llevando una
ne,goctac16n «correcta», en el
sepo de la UE para exigir sancío-
nes económicas fuertes y con
carácter inmediato para los fran-
ceses. además de pedir que las
, autoridades de ese país «no sean'

. ". . .pasivas» porque se estan mcum-
plíéndo dos principios básicos
como son: el mercado único inte-
riory la libre circulación de per-
sonas y mercancías. Madero hace
un llamamiento a la unidad del
sector para que respalde las ac-
tuaciones del MAPA ante la UE. .

Pérdida de credibilidad
Repercusiones Así, Antonio Salinas, secreta-

rio de Agricultura de la Ejecutiva
Regional del PSOE califica las
agresiones francesas (de una sal-
vajada porque rompen las reglas
de juego de la Comunidad Euro-
pea», dice, mientras insiste en-
que no se puede aceptar que los
productos españoles realizan una
competencía desleal. «Nuestra
poducción tiene aceptación por
su calidad y porque nuestras con-
diciones de clima y suelo permite
que tengamos productos de calí-
dad»,
Una situación como ésta,

según el representante socia-
lista, pone de mauifiesto la pér-
dida paulatiua de credibilidad de
Espafia en los ámbitos interna-
cíonales, en cuanto a la defensa
de nuestros intereses. Por eso, se
muestra muy crítico con la pos-
tura adoptada por el Ministerio
de Agricultura y su titular, Lo-
yola de Palacio, que debe buscar
alianzas con otros países, «la mí-
nistra va por libre en el seno de la

La repercusión de la campaña
en los centros comerciales se ha
dejado sentir de forma desigual.
Mientras que en algunas superñ-
cies el impacto ha sido nulo y se
mantiene un volumen similar de
. ventas, en otras como Leclerc la
facturación diaria ha experimen-
tado un descenso considerable
que ronda el 20 por ciento, según
el gerente de la misma, Juan
Jiménez. El responsable de la
empresa de origen francés, pero
inscrita en el Registro Mercantil
de Ciudad Real con la denomina-
ción de «Eurohiper Distribución.
S.A.», y cuya plantilla está inte-
grada en un 90por ciento por per-
sonas procedentes de la provino
cia, asegura que la aparición rei-
terada del rótulo de Leclerc en
los informativos nacionales les
repercute negativamente.
Las protestas también se han

extendido, con semejante inci-
dencia al resto de las capitales de

Ciudad Real
En cuanto a las acciones em-

prendidas en la reglón. el «boicot
pacíñco» contra los productos
franceses en la provincia de Ciu-
dad Real no sólo ha sido bien aco-
gido por los consumidores sino
también por las grandes superfi-
cies comerciales que están cola-
borando con Asaja al retirar los
productos perecederos galos de
sus estanterías.
Aunque la mayoría. de los con-

sumidores no terminan de enten-
der los motivos por los cuales los
agricultores franceses vulneran
el libre tránsito de mercancías
españolas por la Unión Europea y
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Espadas' Bermejo: una empresa
toledana que exporta a todo el
mundo artesanía de calidad"

no afectan a la calidad del pro-
ducto», dice Juan Carlos' Ojal va,
que defiende este tipo de tecno-
logía «que no contradice el espí-
ritu artesanal, sino que lo rea-.
firma, además de que permite
mantener las tradiciones espade-
ras, lo que no quiere decir que no
se puedan fabricar los sables ma-:
nualmente; lo que intentamos es
, agilizar la producción», asegura.

Toledo. F. Ramlrez
Espadas Bermejo nació en To-

ledo en 1910bajo la dirección de
Vicente Martín Bermejo, un arte-
sano que por aquel entonces
tenía como oficlo el de grabador
artístico. Una fecha importante -
para Bermejo son los años 40, .
cuando el Ejército cambió el.
vi~jo modelo de sable y se ofrece
a todos los artesanos del arma
blanca en Toledo que fabriquen
sables para esta entidad. Ber-
mejo se especializa en este tipo
de productos y a mediados de los Hoy la empresa toledana
años 50 contacta con un distrl- cuenta con una plantilla que su-
buidor norteamericano, comen- " pera los 45 empleados -esta cifra
zando a fabricar el sable de la incluye también a los trabajado-
Marina norteamericana (Navy ' res de Gesasa y Tecnimatric, em-
USA). «Esto fue un logro porque presas del mismo propíetarío-.
estamos hablando de una época Bermejo se ha convertido en la
en la que hablar de exportar era primera empresa en fabricación
casi imposible. Ese fue el punto de sables militares. Su factura-
definitivo para nuestro despeo clón anual supera los 350 millo-
gue», recuerda Juan Carlos nes de pesetas, de los cuales el 00
Ojalvo Fernández-Puebla, conse- por ciento va a la exportación, y
[ero delegado de la empresa. de ese porcentaje, el 40por ciento
En el año 73muere el fundador . se vende en Estados Unidos, país .

ya los dos años su hijo. Enton- que mayor número de sables-
• ces, las tres hijas del empresario . compra al año.
forman una sociedad anónima y Las espadas de esta empresa
se plantean como objetivo meca- las lucen los militares de 64 ejér-
nizar la producción -que ronda citos del muudo en 48paises. En-
actualmente los 12.000sables ml- tre los últimos clientes que han
litares al año- y que ha conver- acudido a esta fábrica están paí-
tido a esta fábrica en la primera ses tan aparlados como la Antár-
del mundo. tida y Malasia. Pero la cartera de
«Se busca la mecanización de \ clientes incluye la fabricación de

las partes que son posibles y que sables para Nueva Zelanda, Aus-

Calidad Y tradición

En la elaboración de sables se combina la tradición y la tecnologla

Juan Carlos Ojalvo es el gerente de la empresa Espadas Bermejo
situación no puede ser más dura.
Cínco empresas toledanas se
mantienen. aunque cada una se
dedíca a una espada determi·
nada, «Esto nos da una tranquili-
dad para el futuro, pero no debe-
mas olvidar que Somos un sector
pequeño que debe diversificarse
para ser competitivo», asegura
Oíalvo.
Según el delegado de Bermejo,

tuvieron que hacer una fuerte in-
versión en adquisición de maqui-
naría para lograr mantenerse.
En -ese sentido, están haciendo
pruebas de grabado de metales
poraportacíén de imagen tridi-
mensional, o mecanizado quí-
mico, proyecto que ayudará a au-
mentar la producción. .
Yla puesta en marcha de esta

técnica, según Ojalvo Femández .
no ya a suponer pérdidas de
puestos de trabajo sino la espe-
cíalísacíón de los trabajadores,
además de mejorar sus condicio-
nesilaborales y conseguir dismí-
nuírlos posibles riesgos ambien-
tales.' En cuanto a costes son
prácticamente los mismos. «No
es una cuestión de abaratar los
precios. La cuestión es conseguir
una .índependencía personal. Ese
es re~lmente,elobjetivo de nues-
tra mecanización), dice;

La.empresa tiene claros sus ob-
jetivós para el próximo año: au-
mentar la producción, conseguir
. mayores cuotas de mercado y su-
perarlos 400 millones de pesetas
anuales. «Con esta inversión ere-
amos.que el futuro va a ser bas-
tanta.bueno para la empresa,
además de mantener la calidad
de nuestros productos»,

tralla, Chile, Argeutlna, Brasil,
Uruguay y Venezuela. A nivel
europeo están Grecia, la nación
que más sables compra, y Portu-
gal. Noruega y Luxemburgo,
por por su poca densidad pobla-
cional sólo compran cinco sables
cada tres años. '.
En España, Bermejo vende al

Ejército del Aire, Tierra y Ar·
mada, además de a la Guardia Ci-
vil. En cuanto a la policía muni-
cipal, además de Toledo, la de Se-
villa compró espadas que fueron
lucidas durante la boda de la In-
fanta Doña Elena de Borbón con
Don Jaime de Marlchalar. La po-
licia Autónoma Vasca y la de Ma-
drid también utiliza sables tole-
danos. En cuanto a las acade-
mias, la que más espadas ha
.adquirido ha sido la de Zaragoza.

<. Pero el prestigio de estos sa-
bies no sólo es conocido entre los
militares. Muchas de estas espa-
das se encuentran en museos.
También fabricaron una copia de
la espada dellíbertador Simón
Bolívar, que en Venezuela es
considerado como un regalo de
Estado que se otorga a visitantes
ilustres. También han regalado
espadas a personalidades tan im-
portantes como el. Rey Hussein
de Jordania y al propio Rey de
. España, Don Juan Carlos. .

Al hacer balance de este sec-
tor, Ojalvo reconoce que han lo-
grado salir de la grave crisis que
se vivió en el año 92, provocada
en parte, por la devaluación de la
peseta y por la competitividad de
precios. Esta situación produjo la
desaparición de numerosos arte-
sanos y de pequeños talleres. La
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I .Breves I
Renfe

La compañía Renfe ha conseguido en Casti-
lía-La Mancha aumentar el volumen de nego-
cio en la Unidad de Cargas en un 8 por ciento
durante el primer trimestre de este año, según
fuentes de la empresa. Así; la: facturación en
este área de transportes de mercancías se ha
incrementado en 52 millones de pesetas con
respecto al año pasado, al pasar de unos íngre-
. sos comerciales de 646millones de pesetas eh -
el primer trimestre de 1996a 698millones en
el mismo periodo de este año. Los sectores que
mejor comportamiento han demostrado du-
rante este primer trimestre en Castilla-La
Mancha han sido los productos químicos,
combustibles líquidos, cereales, carbones y el
transporte de piedras y tierras. Por clientes,
los más destacados siguen siendo Repsol, la .
, Compañía Logística de Hidrocarburos, Cepsa
y Transfesa. .

.Iberdrela
A 10 largo del año 1996, la compañía eléc-

, triea Iberdrola ha invertido 2.510millones de
pesetas en Castilla-La Mancha, destinados al
desarrollo y mantenimiento de las instalacio-
nes de distribución eléctrica, atención y repa-

, ración de incidencias en la red y optímízacíón
de servicios al cliente. Para el-año 1997,la in-
versiones previstas ascienden a 2.617millones
de pesetas. El número de clientes de Iberdrola
en Castilla-La Mancha es dé 516.332,de los que
182.204corresponden a la provIncia de Alba-
cete, 195.351a Toledo, 86.689a Cuenca, 49.881,
a Guadalajara y 2.207a Ciudad Real. La factu-
ración durante el ejercicio de 1996 fue de
46.000millones de pesetas. La energía factu-
rada ascendió a 2.945_000megawatíosrhora.
Por sectores, se observó un crecimiento de la
demanda en el sector doméstico, en el de ser-
vicios; en el industrial descendió.

Fabricantes de honnigón
,

Por primera vez, representantes de la Con-
sejería de Industria y Trabajo han partící-
pado, la pasada semana en Toledo, en una reu-
nión del consejo de dirección de la Asociación
de Fabricantes de Hormigón de Castilla-La
Mancha, donde se expuso a los industriales un
plan de modernización para el sector. Para el
director general de Desarrollo Industrial, Fer-
nando Sánchez-Bódalo, este plan de moderní-
zación «incide tanto en el control de calidad
de la producción como en la adecuación de es-
tas instalaciones a la normativa y reglamenta-
ción vigente). En la: región existen 75 ernpre-
sas dedicadas a la fabricación de hormigón
preparado, que cuentan con más de cien plan-
tas repartidas por distintos puntos de la geo-
grafía regional y que producen anualmente
1.400.000 metros cúbicos de hormigón, te-
niendo un volumen de negocio de 9.000millo-
nes de pesetas al año .'

'lrapsa
La Comisión de ContratacIón del Ayunta-

miento de Guadalajara ha adjudicado por doce
años más el servicio del transporte urbano a
la empresa Trapsa, una decisión que no ha
sido tomada por unanimidad, ya que los socia-
listas consideran que se ha admitido la peor
oferta, al ser la más cara:

Caja ~U¡I!,de Toledo saca aLomercado otro
exclUSIVOe mnovador producto: «Ruralcoop».,
'LA puesta en marcha de «Ruralcoop », un plan de pensiones diseñado
. exclusivamente para los socios de cooperativas y sociedades agrarias

de transformación, consolida a la Caja Rural de Toledo como una de
las entidades más innovadoras y pioneras en la presentación ,de nuevos
productos que beneficien y faciliten la labor a sus clientes, «Ruralcoop .. ,
según explica el subdirector de Servicios Generales de la Caja, Luis del
Barrio, nace con vocación de favorecer a los agricultores y ganaderos

Según Luis del Barrio,
responsable del, plan

de pensiones,
«Ruralcoop», este

nuevo producto es un
complemento a la
pensión pública

, Toledo. P.Hernández
La Caja Rural de

Toledo, siguiendo su
política de moderní-
zacíón e ·innovación
en el complejo
mundo de la banca,
ha sacado al mercado
otro nuevo producto,
que se 'une a los ya
consolidados Sistema
de Compra Personali-
zado (SCP), o Tarjeta
Monedero que 'en po-
cos meses han obte-
nido unos excelentes
resultados.
La vocación tan

fnerte que Caja Rural
de Toledo tiene hacia
'el mundo coopera-
tivo ha hecho pensar
.a sus responsables en
lanzar un producto
específico para este,
importante sector de
la provincia. El sub-
director de Servicios
Generales de la enti-
dad bancaria, Luis
del Barrio, considera
que el plan de pensio-
nes «Ruralcoop»
tiene importantes
ventajas fiscales para
los socios cooperatí-
vistas, ya que sus
aportaciones, según
la legislación vigente, son
deducibles de la base ímpo-
nible del IRPF en su totalí-
dad, siempre que no exce-
dan de 1.000.000de pesetas
anuales o el 15por ciento de
los rendimientos netos del
trabajo.
Luis del Barrio también

ha resaltado la absoluta ñe-
xibilidad de las aportacío-
nes, teniendo en cuenta las
características del sector
agrario, cuyos ingresos
están condicionados a las
buenas o malas cosechas de
la campaña. «Por ello he-
mos decidido que los ingre-
sos al plan de pensiones
puedan ser desde 5.000pese-
tas al mes hasta un millón
de pesetas al año, y con la
periodicidad que convenga:
mensual, trimestral, semes- _
tral o anual»,

Luis del Bardo,
atendiendo de. esta.
forma las peticiones
de algunos interesa-
dos.
El mercado poten- -

cíal en la provincia
de Toledo de este
producto es de unas .
83.000 personas, re-
partidas entre las
387 cooperativas y
sociedades agrarias
de transformación,
aunque, según con-
fesó Luis del Barrio,
«Ruralcoop» sería
todo un éxito si se
adhirieran a él al
menos un _5 por
ciento de los coope-
rativistas,
El subdirector de

Servicios Generales
de Caja Rural de To-
ledo considera que
_.el mundo agrícola
ha cambiado, y los
_cooperativistas no
son ya tan reacios a
probar nuevas fór-
mulas que puedan
beneficiar a su eco-
nomía familiar.
.«Una prueba de este
cambio se pudo ver
en la presentación

, que hicimos de "Ru-
Otra de las característi- ralcoop" en Toledo; queda- .

cas importantes de estemos sorprendidos por el co-
plan de pensiones, según su 'Ioquio que al final protago-
responsable, es -que los de- nizaron los cooperativistas,
rechos consolidados se ha- haciendo interesantes pre-
cen efectivos tanto por jubí- guntas -sobre este -pro-
lación del benefiéiario como dueto». . .. .
por fallecimiento e invali·, En definitiva, el plan de
dez. . pensiones «Ruralcoop» nace
Para Luis del Barrio, este con la intención de posíbílí-

plan de pensiones «no debe tar la constitución de un
considerarse sólo como un complemento económico a
complemento a la jubila- lapensién pública para el
cíón, sino como una forma gían colectivo que constítu-
. de aliviar una carga fiscal y~n los integrantes de coo-
en Hacienda). perativas y SAT. Para Caja
Este plan de pensiones, Rural de Toledo es necesa-

pionero en el mercado, está rio concienciar a los traba-
diseñado exclusivamente [adores en activo del sector
para los cooperativistas y agrario, y especialmente a
miembros de "sociedades lbs profesionales libres de
agrarias de transformación, este compartimento, de la '
aunque también podrá be- necesidad de constituir un
neficiarse familiares de este complemento a -las pensío-
colectivo, según explicó nes públicas,
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Bodegas/Los Llanos: Tradición y calidad por excelencia
-', .

B
'ODEGA~Los 5!anos celebra este año el 122

amversano del uucio de su andadura
empreseríat que tiene como escenario a

Valdepeñas. Situadas en el kilómetro 200,5 de la
Nacional IV (Autovta de Andalucfa), el grupo

.-,
Valdepeñas. Elisa Laderas

Fue a príncípíos de la década
de los 70 cuando el grupo Cose-
cheros Abastecedores, com-:
puesto por familias vítívímcólas '
de Castilla-La Mancha y de ,Ma·
drid, decidió adquirir unas bode-

o gas de «rancia estirpe» como Los
Llanos, fundadas en 1.875por la,
también conocida familia Cara-
vantes. . I • .,

El paso del tiempo y las fuertes
inversiones (cerca de los mil mí-
llenes de pesetas en el presente
año) han permitido a las mismas

_crecer de una manera espectacu-
lar y aplicar una dinámica em-
presarial con objetivos muycla-
ros: mejorar la calidad de lcíSVi·
nos amparados· por la
Denominación de Origen «Valde-
peñas», a través de la íncorpora-
cíón de tecnología punta y lacon-

, quista de los nuevos mercados
que, progresivamente, se están
incorporando al consumo.de
vmo.

.Ambición

;< ,..
, ., " .. ,
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Cosecheros Abastecedores ha sabido conservar la
tradición heredada de la familia Oaravarxes, a la que le
'compraron las bodegas hace algo más de 25 años, y
dotar a las mismas de la más avanzada tecnologfa
enológica para mantener la calidad de los vinos

Las instalaciones de Bodegas Los Llanos conservan la tradíclón heredada desde hace años, pero
han Incorporado nueva tecnologla

con las que anteriormente esta-
Bodega Los Llanos pasó defac- ban dotadas las instalaciones de

turar 4.400 millones de pesetas, refrigeración, además de la ín- ,
en 1993a 5.600en 1996,una línea corporación en parte de los depó-
ascendente que contínuarádu- .sítos de acero inoxidable de «ser-
rante este ejercicio económíceen ,pentines refrigerantes) para
el que esperan alcanzar un volu- .fransformarlos en depósitos ter-
men de facturación de unos 6.000 . mentadores. '
millones de' pesetas, según sWdi· .La empresa vitivinícola, que
rector general, Francisco Me- . emplea directamente en torno a
dina, que se mostró conñadoen las 40 personas, alcanzó el pa-
poder mantener una gestión em-. sado año una producción de 15
presarial basada en el desarrollo millones de litros. cantidad que
de ambiciosos proyectos. esperan incrementar en un 20

Las instalaciones de 'Los LIa· 'por ciento durante la 'próxima
nos permiten emhotellar 10.000 campaña.
litros por hora y almacenar
treinta millones de. litros, des-.
pués de .las últimas inversiones
con las que también se ha cense- La totalidad del vino que se'
guido una capacidad total de embotella en Bodegas Los Llanos

, 25.000 harricas de roble para el está acogido a la Denominación
envejecimiento y crianza de algo de Origen «Valdepeñas», según
más de seis millones de lítrosde explicó su director técnico, Juan
vino de calidad. " Sánchez Moreno, que agregó que

Por otro lado; Medina aludió a este vino se comercializa a través
la ampliación en 500.000frigerías de seis' marcas: (Pata Negra»,
por hora más sobrelas 750~OOO' . «Señoría de los Llanos», «Ter-

Calidad

neo), «Loma de la Gloria», «Don
Opas» y «Armoníoso».

Tan sólo un pequeño porcen-
taje del vino qne se elahora en
'Los Llanos se transporta con cís-
ternas a la planta de Madrid
donde se ocupan de embotellarlo
o envasarlo en tetra brik para su
posterior destino al mercado de
vino de mesa.

(Pata Negra» es junto a
«Señorío de los Llanos» la marca
más prestigiosa de las bodegas.
De hecho, los dos productos en'
sus distintas añadas han cose-
chado numerosos premios en los
certámenes vinícolas más impor-
tantes del mundo.

Se trata de unos vinos elabora-
dos al cien por cien con uva de la
variedad cencibel y sometidos a
ún proceso de envejecimiento en
barrica de roble por espacio de
dos años. además de otros 36 me-
ses de crianza en botella. Este
complejoproceso es imprescindi-
ble para poder sacarlos al mero
cado.

Los paises europeos son los
principales importadores de los
vinos que elahora Bodegas Los
Llanos, especialmente Suiza, Ho-
landa, Reino Unido, Alemania,
.Suecía y Finlandia, además de
los Estados Untdos, México y

. Japón, entre otros importantes
mercados mundiales.

Por lo que respecta al mercado
interior, Madrid, Castilla-La
Mancha, Andalucía, Galicia y Le-
vante son las plazas en las que

. actualmente estos vinos tienen
, una gran implantación.

La materia prima es funda-
mental para conseguir un pro·.
dueto de calidad. circunstancia
por la cual Bodegas Los Llanos
,tiene desde hace doce años sus
propios viñedos que vendimia,
cuando considera que la uva
se encuentra en un estado óp-
timo.

Los viñedos, con una superñ-
cie de 300 hectáreas, están situa-
dos en el paraje conocido como
(Cañada Honda».

ACCION ,INTERNACIONALC'ONTRA ELHAMBRE
. el Borceló 13 1" izq. 28004 Madrid TLF.(91) 593 90 00

.Bcmeo Central Hispano sue. 1 elc. 9000-0
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Agronoticias

Mejoras agrarias
La firma de un convenio entre el MAPA. la

Junta de Comunidades de Castilla-La Man-
cha y la Unión Europea permitirá a la región
recibir 37.000 millones desde 1997 al 2001
para introducir diversas mejoras en el sector
agrario de la región. Las inversiones proce-
derán en un 75 por ciento de los fondos del Fe·
oga-Garantía y el otro 25 por ciento a partes
iguales entre el MAPA y la Consejería de
Agricultura, distribuyéndose en 22.000millo- .
nes de pesetas para- ayudas agroambientales,
de las que unos 4.500millones corresponden
a.I997: 14.000millones para la reforestación'
de tierras agraria, 2.800millones para este
año, y 500 millones para el cese anticipado de
la actividad, 100milloneq en el 97,

Brote de plagas
Las lluvias caídas en la actualidad preocu-

pan a los viticultores porque pueden tavore-
cer el brote de enfermedades críptogámlcas
como el mildiu, que aunque se controlan pre- -
fectamento con tratamiento fitosanitarios, en
el caso de Castilla-La Mancha es más difícil
por la gran extensión de viñedo existente, so-
bre todo en la zona de La Mancha.

<
Producción de aceite de oliva

El próximo día 15de junio finaliza el plazo
para solicitar las ayudas a la producción de '
aceite de oliva, reconocidas en la Organiza-
ción Común del Mercado. Estas ayudas, que
constituyen una importante renta para los
agricultores de Castilla-La Mancha, pueden
tramitarse en las organizaciones de producto-
res reconocidas, Agencias de Extensión
Agraria o delegaciones de Agricultura. El an-
ticipo de ayuda para los oleicultores con pro-
ducción igualo superior a los 500kilos SE: abo-
nará a partir del próximo día 16de octubre;

Accidentes en Ciudad Real
Los accidentes iaborales registrados en el

sector agrario de la provincia de Ciudad Real
durante el primer cuatrimestre de este año,
han experimentado una sensible reducción
con respecto al primer periodo del año ante-
rior. En los cuatro primeros meses de este
año, el número de accidentes leves ocasiona-
dos en el sector agrario deCiudad Real fue de
120, frente a los 174 registrados en igual pe-
riodo del año anterior. En cuanto a accíden-
tes graves, los datos del primer cuatrimestre
, de este año indican que se produjeron dos ca-
sos, la mitad de los ocurridos el año pasado.

Diputación de Guadalajara
La Diputación Provincial de Guadalajara

ha cedido a la Delegación de Agricultura de
esta provincia cinco autobombas forestales
pesadas, así como el uso de los parques con-
tra incendios de las localidades alcarreñas de
Molina y Sígüenza. Esta colaboración entre
ambas instituciones viene siendo habitual en
los últimos anos con el fin de aunar esfuerzos
en la prevención y extinción de incendios en
la provincia de Guadalajara. La campaña de
lucha contra incendios forestales.en esta pro-
vincia se prolongará hasta principios del pró-
ximo año.

I . El gran negocio de las ITV:·Asaja.traslada el
protiléma al delegado del Gobiemo

L
AS Inspecciones Técnicas de Vehículos (ITVs) agrícolas están
. .ocasionando grandes. problemas a los agricultores, ya que su
coste es mucho más elevado en esta Comunidad autónoma que

.en otras colindantes. Por este motivo, Asaja ha solicitado a todas las
administraciones implicadas una rebaja en estas inspecciones

•

.Los agricultores de la reglón se han qnejadodel.levado preciode las InspeccionesTécnicasde Vehículos. .'. .

Toledo. D, T.
La Asociación Agraria

Jóvenes Agricultores (Asaja)
de Castilla-La Mancha viene
reiterando desde diciembre
del pasado año a las distintas
. administraciones, central y
autonómica, la petición de
soluciones al alto coste de las
Inspecciones Técnicas de
Vehículos agrícolas, que está
generando una creciente
crispación en el sector agra-
rio¡ ya que considera un desa-
gravio que el coste de la ins-
pección sea más elevado en
esta comunidad autónoma
que en otras colindantes,
como en Valencia, donde
cuesta unas 3.000 pesetas
menos, y también ha solicita-
do que se lleve a cabo una
operación bloque similar a la
que se hizo en 1978para dotar
de documentación a los
remolques artesanales.

No hay acuerdo
Por este motivo, Asaja se

ha dirigido también al dele-
gado del Gobierno en la
región, Carlos Moro, una reu-
nión con todos los responsa-
bies administrativos relacio-
nadas con la puesta en mar-
cha de las Inspecciones
Técnicas de Vehículos agrí-
colas para resolver de una

vez el problema que encuen- ',sos desplazamientos a los
tran los agricultores en este 'agricultores, que son los prí-
trámite por la carestía de los ineros interesados en desta-
precios y la falta de documen- ,car la seguridad que supone
tación para los remolques ''{,para'todos el buen estado de
artesanos tradicionales en el ' los vehículos, pero ha recla-
mundo rural. >mado que para el cumplí-

, miento de' estos objetivos se
<abarate el precio y se tenga ,
<en cuenta que la tradición ha
dado lugar a un importante
, número de remolques en per-
, ,fecto estado sin documenta-
ción por estar hechos por los
. herreros de los pueblos.

Renovación del parque
Sin embargo, aunque la

organízacíón agraria se ha
reunido con los responsables
de la Consejeria de Industria,
de Agricultura y. la
Delegación del Gobierno,
para transmitirles esta
demandas del sector, ni las Soluciones
reuniones ni las múltiples Las propuestas de Asaja en
cartas enviadas al respecto 'Castilla-La Mancha se cen-
han tenido una repercusión tran principalmente en la elí-
efectiva, por lo que a princi- minación de las tasas de trá-
píos de mayo pidió la parali- .ñco por parte de la
zacíón de las revisiones hasta Delegación del Gobierno en
que se llegara al acuerdo que, .'la región. así como la consi- ,
Asaja .espera de la reunión ~'{guiente disminución de los
conjunta de, todos los impli- ' "precios con la rebaja del por-
cados pedida la pasada sema-centaje que corresponde a la
na a Carlos Moro.Consejeria de Industria, que
La organización agraria ;"debe ponerse de acuerdo con

considera 'importante la', la de Agricultura para llevar
regulación y revisión del par- ,a cabo una' operación bloque
que móvil agrario, por lo quec.para dotar de docnmentación
en su momento mostró su 'a los remolques. También los
apoyo y colaboración en la agricultores se quejan de que
puesta en marcha de unida- 'los inspecciones' se deben
des de ITV itinerantes que : pasar cada dos años, cuando
llegasen a todos los rincones algunos vehículos se usan
de la región, evitando, costo- sólo dos meses.
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Las gasolineras
están que arden
.Recientemente, el presidente

. de la Confederación Española
de Empresarios de Estaciones
de Servicio. CEES, Roberto
Sáenz, aseguraba que algunos
directivos de couperativas se
«forrarán. cuando entre en ví-
gor el Decreto que el Gobierno
está preparando para la venta
de carburantes. El presidente de
CEES pasa ahora. ante la inexis-
, tencia de otros argumentos, a la
descalificación personal de un
colectivo que tiene demostrado
sobradamente su desinteresado
afecto hacia las sociedades que
gestionan.
Hasta hace pocos años, el sec-

tor de las gasolineras en España
era un compartimento con no
pocas-prebendas. Las distancias
kilométricas entre surtidores
eran las más lejanas de la Unión
Europea. Posteriormente, elli·
bre establecimiento de los pre-
cios parecía que' iba a propiciar
una competencia de precios en-
tre surtidores. También las ga-
solineras alzaron su voz cuando
hipermercados y asociaciones
de comerciantes 'ofrecieron a
sus clientes sustanciosos des-
cuentos en la compra de gasa-

.... Iina y gasóleos. La manifiesta
'Toledo.n:';T. por ciento frente al año 1996, producción del trigo duro en la capacidad que las cooperativas

La producción de cereales Tambi én se ha reducido en un 26 Unión Europea y que pretende agrarias están demostrando a la
otoño-invierno alcanzará, según por ciento la cosecha de avena acabar con los derechos índiví- hora de comercializar el como
las. previsiones del Ministeri<l de que será de 438.400toneladas y la duales o tradicionales de la síem- bustible entre sus socios está
Agricultura, . Pesca y de centeno en un 20 por ciento. bra. Podría aprobarse en el siendo ejemplar, y sus buenos
Alimentación . (MAPAT, las Respecto al malz, se estiman Consejo de Ministros de este mes resultados se extienden cada
. 13.228.600toneladas, lo que supo- para este año la siembra de y propone la fijación de una SMG vez por un número mayor de so.
ne un descenso del 26 par ciento 460.200hectáreas, un incremento por Estado productor, que se ciedades que prestan este serví-
respecto al año anterior, a causa del 6 por ciento frente al año puede beneficiar de la ayuda cio de suministro al socio.
principalmente de la reducción anterior, destacando Castilla-La compensatoria suplementaria. El presidente de la CEES .
delas siembras y la sequía de.los : Mancha con un aumento de esta' El suplemento de estaSMG sería quiere confundir a la opinión
primeros meses de la prímavéra. superficie del 31 por ciento, del 5 por ciento y se pide que personalizando el destino de
En trigo, la cosecha será de... hasta las 58~600hectáreas. cada país cree una reserva del 5 .' unos beneficios repartidos ex-

4.611.700toneladas.Io que repre- . Asimismo, según una nota 'por ciento para facilitar el acceso', clusivamente entre los socios
senta un descenso del, 25 por remitida por la asociación agra- ,de los agricultores jóvenes. consumidores. Ya va siendo
ciento respecto al' año anterior. rla Asaja, cabe recordar que la Por otro lado, el MAPA está. hora que este sector olvide pre-
En cebada.vse pronostica una Comisión de 'Agricultura y, ultimandounRealDecretosobre bendas anteriores y sepa con.
producción 'de 7.854.500 tonela-. Desarrollo Rural del Parlamento declaraciones de existencias, tender adecuadamente dentro
das. desciende un 26 por ciento, Europeo haaprobado por unaní- cosecha de uva y producción del de un mercado cada. vez más
. de las que 1.756.500 toneladas midadelinformesobremodlfica- sector vitivinícola, que trata de competitivo para el beneficio
corresponden a, Castilla-La ción del Reglamento que instan- adaptara la normativa nacional del consumidor.
Mancha, donde ha bajado un 32 ra un régimen de ayuda a la. ,a la norma comunitaria. Domingo CENTENO

------------~=========-

.La producción de cereales otoño-invierno será un
26 por ciento inferior a la re~strada en 1996

•
Las previsiones del MinisterJo de Agricultura estiman en una reducción de la cosecha de cereales
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Cepyme pone en. marcha en .Albacete ··~l···programa
...de vigilancia estratégica en .negqeíos

Albacete. Amparo Álvarez .
La Confederación Española de

Pequeñas y Medianas Empresas, .
Cepyme, ha presentado en Alba-

· cete el programa de Vigilancla
Estratégica en Negocios, un pro-
yecto formativo pensado para ín-
culear entre los empresarios pla-
nes de mejora organízativa, con-.
.trol permanent-e . y
· competitividad. Para prepararlo.
se efectuó una encuesta entre 800
empresas del país, 120de ellas ra-
dicadas en Castilla-La Mancha; .
que permitió conocer sus proble-
mas estratégicos y diseñar fér-
mulas capaces de neutralizarlos.
De la encuesta se ha pasado al
plano real esta misma semana,
en la sede de la patronal albace-
teña.
A la cita acudieron una cln-

cuentena de empresas, que recí- La Cepyme ha presentado en Albacete el programa de VigilanCja Estratégica en Negocios
bieron las primeras nociones so-
bre el programa VENa través de dad de respuesta es clave para ciativa -VENen esta provincia. Cebríán. «Luego se impartirán
tina conferencia de Jávier Ri- las pymes, según los expertos, en - En la encuesta se detectaron me- cursos sobre cada uno de estos
bera, gerente de Cepyme, y Mi- un mercado global donde se mue- dia docena de puntos en los que' elementos esenciales del nego-
guel Ángel del Río, responsable ven grandes multinacionales, es preciso mantener un seguí- -dd.y por último, se ayudará a los
de la consultora EFAE, que cola- que manejan miles de millones, miento estratégico: reducción de participantes a establecer sus
bora con la patronal en el desa- Información constante y tecno- costes; mejora continua de la ca- propios sistemas de control. he-
·rrollo de esta iniciativa dídác- logia punta.· lidad; saneamiento financiero; chos a su medida».
tica. El primer paso fue explicar «Las pequeñas y medianas em- internacionalización y búsqueda El soporte para los cursos será '
lo que se entiende por vigilancia presas de Albacete están más al de nuevos mercados, y ñexíbílí- el CD·Rom, por su capacidad
estratégica: el control perma- día de lo que parece, pero les dad organtzatíva.üe modo que multimedia y sus posibilidades
nente de la marcha de un nego- , hace falta formación en algunos puedanincorporarse las innova- d~Jnteracdón. Cepyme actuará-
cío, al que se ha aplicado un roo- aspectos básicos, que es justo lo _ ciones de forma rápida y,natural. como «tutora» de los empresa-
delo de gestión eficaz, en perma- . _que pretende este programa). Es «La intención de Cepyme es vali- ríos, y la patronal FEDA colabo-
nente actualización. Su objetivo la opinión del secretario general dar los resultados de esta en- rará en el desarrollo práctico de
es lograr una capacidad de anti- adjunto- de la Confederación pa- cuesta sobre la -realidad cotí- las; enseñanzas, que se encua-
cipación y reacción inmediata a tronal de Albacete, Ángel Ce- diana de la empresas, a las que dran en el Acuerdo Nacional de
los problemas- que surjan en la bríán, que confía en la buena res- realizarán un seguimiento in situ Formación Continua, con apoyo
marcha de la empresa. Es!a agili- puesta que puede alcanzarla íní- durante el mes préxlmo», explicó de! Fondo Social Europea .

", :'-.: _ .

e•
:':
e
~--'

..Buena respuesta de las empresas locales de .VI1larrobledoa ·los·
programas de calidad que ha 'elaberade ·el Ayuntamiento
. Albacete. A. Álvarez lida laboral a través del autoem-

. Facilitar los primeros pasos de pleo o la fundación de una pyme,
empresas innovadoras de nueva pero que carecen de los 'recursos
creación y contribuir a relanzar necesarios para iniciar su actíví- ,
otras ya existentes es el objetivo dad. El Vivero cubrirá precisa.
'del futuro «Vivero de Empresas» mente estos huecos, aportando
que está ultimando el Ayunta- ,'cuatro naves industriales a como
miento de Villarrobledo. Las íni- partir por las empresas que.
ciativas que accedan a este pro·, echan a andar. El espacio se dis-
grama, mediante concurso, dís- tribuirá por módulos y actívída-
pondrán de espacios y servicios des, y se completará con serví-

,. compartidos durante un máximo cíos comunes, que supondrían
. de dos años, periodo que les per- . nn costo individual demasiado
mitírá comprobar además su vía-: - elevado para los incipientes em-
bilidad empresarial. presarios. Así. tendrán acceso a
Este proyecto de la corpora- domiciliación de sus actividades;

ción socialista roblense está co- suministros de agua, calefacción
ordinado por la Agencia de Desa- y energía eléctrica; salas para
rrollo Local, como fórmula para reuniones, y acceso a comuntca-
impulsar la actividad industrial clones por teléfono, fax y hasta
y económica en esta población. internet.
El perfil de sus subvenclonados Al tiempo que se presta esta
es el de personas con ideas em- apoyo material, la Agencia de
prendedoras. que buscan su sa- Desarrollo Local vlllarroble-

dense ejercerá un asesoramiento
técnico constante a los nuevos
empresarios, que por lo general
suelen ser personas jóvenes o
'que intentan reciclar su activi-
dad en un mercado cada vez más
competitivo. Por ello, durante los
dos años en los que como má-
ximo van a recibir la «tutela» del
,Vivero, las empresas estarán so-
metidas a un estudio de víabílí-
dad para conocer sus posíbílída-
des de éxito, y los riesgos a los
que pueden enfrentarse. Trans-
currido este tiempo, si la ern-
presa tiene condiciones de salir a
flote, abandonará este ámbito
protector para caminar por sí
misma. El acceso al Vivero se
efectuará mediante concurso púo
blico y la posterior suscripción
de un contrato con la corpora-
ción municipal, en el que que-
darán fijados los derechos y de-

beres de ambas partes.
1::1.proyecto del Vivero de Em-

presas se incardina en un am- ,
bíente de gran dinamismo em-
presarial en Villarrobledo, lnte-
- resada en adaptar nuevos
modelos de calidad a su produc-
ción y en conseguír las certíñca-
cíones lSO-9000.Una reciente jor-
nada informativa, organizada en
colaboración entre la patronal
FEDA y la iniciativa europea
Adapt, también obtuvo una exce-
lente respuesta de pequeños em-
presarios, que quieren seguir el
camino iniciado por los dos gl-
gantes económicos de la localí-
dad: Transportes Pañalón y For-
lasa. Ambas compañías ya po-
seen su propio certificado ISO
desde hace tiempo, pero hay otra
decena de firmas que están en
trámites, de conseguirlo.
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Audi cambia de estilo al A6, más
innovador, .elegante y confortable

, - , - . ,
•

E
L pasado vlerne#, Cariesa, concesionario de Audi en Toledo, presentó en el
Parador Nacional "Conde de Orqaz» su nuevo Audi A-6, una berlina que ha
cambiado completamente su estilo exterior, más innovador y que combina el

confort, la elegancia y la tecnología para crear un automóvil que rompe moldes. En
cuanto a su comportamlénto en carretera, se puede calificar de excelente e incorpora

toda clase de elementos de seguridad, incluyendo airbag frontal y lateral.

.El Audl A6 ha'cambiado epmpletameute su interior, mucho más amplio y acogedor, y su exterior

Tóledo. 6: T.
La marca alemana de Audi no

ha querido hacer un nuevo au-
inmóvil con el A6. sino <<\1,oa
nueva forma de entender-el
mundo. del automóvil», así calíñ-
can a esta nueva berlina, que
combina el confort, la elegancia
y la tecnología con unas líneas
mucho más dinámicas, que -,I:a-
cen tener a este vehículo un-es-
tilo inconfundible yexclusívo,'. ,

Su habitáculo, más ancho y
más largo que el del modelo pre-
cedente, ofrece una mayor altura -
al techo, cosa que se aprecia par-
ticularmente' en las plazas trase-
ras, al ser algomás bajosjlps
asientos. El acceso es óptimo: a· '

. pesar de ello, en buena parte por-
que las puertas abren hasta que-

, dar casi perpendiculares a laca- .
rrocería. Esta característica

ayuda a la salida desde el asiento
posterior, aunque el pilar central
está relativamente retrasado.

La presentación de los interio-
res es atractiva sin dejar de per-
der la sobriedad característica de
Audi. Para el salpicadero se han
elegido tonalidades grises menos'
oscuras que en modelos prece-
dentes. También el equipa-
miento es muy completo. En
cuanto al maletero, dispone de
una gran amplitud.

Al conductor se le da la opción
de elegir el interior como mejor
responda a su estilo,escogiendo
los colores, diseños y materiales
según sus preferencias. Así se
han establecido tres estilos dife-'
rentes: «Advance», representa la
armonía entre la. naturaleza y la
técnica, pues las tonalidades na-
turales emanan un ambiente dís-

•
tinguido; «Ambítion» encarna el
placer por la dinámica, ya que el·
diseño de la tapiceria de tela, el .
cuero muy estructurado y los co-
lores sobrios irradian el gusto
por la deportividad. Por último,
«Ambiente» representa la ele-
gancia más actual, con colores
con aires mediterráneos y un
gran reñnamíento.

En lo que se refiere al motor, '
es el mismo ya ponderado en los
modelos A4 y A8. Permite unas
prestaciones excelentes, con
unos consumos algo más altos
que los que ol,ltiene alguno de
sus competidores. La insonoriza,
ción también es muy buena, ya ,
que permite escuchar, de fondo,
el ruido del motor de seis cílíndo-
ros en V. Los ruidos de rodadura
y las vibraciones están muy bien
amortiguados.

•

It--_B_R_E_VE_S __ I
DMatrlculac!ones en el mes de .
mayo en Toledo. La Jefatura
Provincial de Tráfico de Toledo
ha hecho públicas las matrícula-
ciones realizadas en esta provin-
cia durante el pasado mes de
mayo, así-como los datos compa-
rativos con las llevadas a cabo
durante el mismo periodo de
1998,Así las matriculaciones del
pasado mes de .mavo fueron de
999, mientras que en el mismo
periodo del año 98, el número fue
de 900. El porcentaje de 1997con
el de 1998 es del 11 por ciento
más. .
DÉxito de Nissan en el Salón
del Automóvil. La marca Nis-
san ha valorado muy positiva-

·mente su presencia en la recién
finalizada edición del Salón In-
ternacional del Automóvil de .
Barcelona. Según esta empresa,

, uno de los puntos de referencia
fue la zona dinámica de Nissan,
donde más de 37.000 visitantes
tuvieron ocasión de subirse en

, ,los Terrano IIy recorrer una
pista de toda índole' de zonas que
demostraban las sorprendentes '
'capacidades todo terreno del ac- .,
·tual líder del mercado de los 4x4.
Nissan es actualmente en el pa-
norama automovilístico nacio-
nal, una de las marcas con ma-
yor gama de modelos de vehicu-
los, turismos, industriales; todo
terrenos y monovolúmenes.
Deambio de matrfeulas. Du-
rante- el primer trimestre de
1997, un total de 9.112 vehiculos
'se reniatricularon en España, ci-
fra que representa un aumento
del 85 por ciento sobre los 4.912
cambios de.matrícula realizados
en los tres últimos meses del año

, pasado, los primeros en los que
· se aplicó esta medida. Según la
Dirección General de Tráfico,
durante el mes de enero cambia-
ron de distintivo provincial 2.850
vehiculos; 3.146 en febrero y
3.116 en marzo. La patronal de
concesionarios de. automóviles
pedirá al Gobierno que fije unas
tasas específicas y no abusivas
para la rematriculación de vehí-
culos, ya que la elevada cuantía -
de las actuales supone un con- . '.
trasentido para el cambio de los
vehículos de poco valor.

SEGURO DE AUTOMOVILES - - - - - -
•
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AYUDASY CONVOCATORIAS

I Suministros" I LI _Tr_an_sp_or~t_es 1 I
DSuministro de gasóleo. La DRenovaclón de vehlcnl6s
Delegación Provincial 'de la adscritos a transportes püblí-
Consejería de Bienestar Social de cos de viajeros. La Consejería
Albacete ha anunciado la licíta- de Obras Públicas destinará 51
ción de gasóleo e para calefac- millones de pesetas para fomen-
ción en centros dependientes de - tar la sustitución del material
dicha Delegación: El plazo de móvil adscrito a los servicios
entrega del suministro es de públicos regulares de viajeros de
quince días naturales desde que uso general que discurran ínte- ,
los centros lo soliciten. El presu- , gramente por el territorio de
puesto base de licitación es de Castilla- La Mancha.
9.600.000'pesetas, la tramitación Las subvenciones se destinarán
ordinaria, el - procedimiento a la adquisición de vehículos de
abierto y la forma, concurso. características idóneas para el

. Para la obtención de la documen- servicio a prestar, nuevos o usa-
tación e información, los íntere- dos de 'antigüedad Inferior a
sados deben dirigirse a la cinco años, que sustituyan a
Delegación Provincial de aquellos vehículos de antígüe-
Bienestar Social de Albacete. en dad superior a 12 años que ven-
el Paseo Pedro Simón Abril. gan prestando los servicios. Se
número 10. La fecha límite de 'entenderá que se, ha realizado
obtención de documentación es renovación, y por tanto podrán
hasta el día 2 de julio. acogerse a las ayudas previstas

. DSuministro de material saní- en esta convocatoria, los vshícu-
tario. También la Delegacíón": los que cumpliendo, los demás
Provincial de Bienestar Social de requisitos que' se disponen,
Albacete ha convocado otro con- hayan sido adquiridos en el pre-
curso público para el sumínístro sente año, con independencia
de material sanitario en centros que la fecha de adquisición sea
dependientes de este organismo.' anterior a la entrada en vigor de
El presupuesto base de licitación la norma. A efectos de esta con-
es de 3.270.645pesetas y la fecha vocaloria se entenderá por vehí-
limite para la obtención de la culos idóneos aquellos que, satís-
documentación es el día 2 de facíendo la demanda real del ser-
julio. vicio, en condiciones idóneas de

Al igual que la convocatoria comodidad y seguridad," no
anterior, entre los requisitos supongan un sobrecoste por
específicos del contratista está la estar sobredimensionados para
justificación de la solvencia elmantenímíento del equilibro
económica y financiera, a través de explotación y, en consecuen-
de un informe de instituciones cía, con la pervivencia del serví-
financieras, y la justificación de cío. Por tipo de vehículo adecua-
solvencia técnica, mediante do se entenderá aquel cuya capa-
muestras; descripciones y foto- cidad máxima equivalga a la
grafías de los productos a sumí- media de ocupación del servicio
nistrar. aumentada al 50 por ciento.

.-,
.' "

Agricultura. I 1~~Ax...,-'-te~s_an~í_a~_
DAyudas para adqnirir DPremio para jóvenes artesa-
medios de producción destina- nos, La Academia de Bellas
dos a explotaciones agrarias y Artes y Ciencias Históricas de
ganaderas. La Consejería de Toledo ha convocado, en colabo-
Agricultura y Medio Ambiente, .r~~ión con ..la Consejería de
con el fin de facilitar al sector Industria y Trabajo, el «Premio
agrario una financiación más Real Academia para Jóvenes
barata para la adquisición de sus Ar,tesanos»). Este concurso está
medios de producción, ha esta- dfrigido a todos los artesanos de
blecido unas ayudas, consisten- Castilla-La Mancha menores de
tes en la subvención de puntos 30años y cuenta con un premio,
de interés a los préstamos de dotado con 200.000pesetas y un
, campaña que se concedan, a los diploma. El objetivo de este cero
agricultores y' ganaderos a título . tamen es fomentar la contínuí-
principal, para la adquisición de dad de los oficios artesanos de la
medios de producción destinados región y, por ello, el jurado calíñ-
a sus explotaciones, al amparo', cador valorará especialmente la
del convenio suscrito entre la utilización de técnicas tradícío-
Junta de Comunidades de nales en la ejecución de las obras
Castilla-La Mancha y las entída- que se presenten.
des financieras en materia de DAyudas para los artesanos.
desarrollo y actividades produc- La Consejería de Industria y
Uvas, para el cuatrienio 1996· Trabajo de Castilla-La Mancha
1999. .' . ha publicado una Orden en la
Las características de los que se contemplan diversas ayu-

préstamos convenidos son los das dirigidas a empresas y talle-
siguientes: un plazo de amortí- res de artesanía. De acuerdo con
zación de once meses (máxí- lo establecido en el texto, los pro-
mol; una comisión de apertura yectos de artesanos e industrias
del 0.50 a cargo del peticiona- artesanas susceptibles de recibir
rio; una liquidación de Intere- .subvencíon son los relativos a
ses trimestral y ningún cargo inversiones de hasta ocho millo-
de estudios. . . nesde pesetas para la creación y
Las solicitudes se tramitarán puesta en funcíonamlento de

a través de las Delegaciones nuevas instalaciones, así como
Provinciales y una vez exami- la mejora, ampliación o moderní-
nadas y contrastadas serán zación de las ya existentes. En
resueltas por' el Director estos casos, la ayuda puede
General de Producción Agraria. ascender al 50 por ciento de la
El periodo de formalización inversión bien de forma directa a

. será desde elIde julio de 1997 fondo perdido o bien mediante la
al 30 de septiembre de este reducción de intereses en présta-
mismo año. Para años sucesi- mes, El objeto p es el de contri-
vos se fijará mediante b'~ii' al desarrollo y moderníza-
Resolución de la Dirección CÍÓrl de la artesanía castellano-
General de 'Producción Agraria. manchega ..

r-- __ CURSOS,FERIASY PUBLlCACIONES----'--~----___,

Social Europeo y el Ayuntamiento de
Talavera, además de la Junta de
Comunidades y la Federación Española de
Municipios de Castilla-La Mancha, en el pri-
mero de los cursos.

. . Cursos de verano en Toledo
El, Vicerrectorado, de Relaciones

Institucionales de la Universidad de
Castilla-La Mancha. y el Patronato
Universitario de Toledo han organizado
varios cursos de verano. Se trata, entre .
otros, de «La reforma del mercado de traba-
jo», que se impartirá del 30 de junio al 3 de
julio; (Estructura y funciones de los espa-
cios urbanos de Toledo en época medieval» y
«España hacia la UEM. 2000: El año del
Euro», estos dos últimos se celebrarán del 7
al11 de julio.

.. Plan de Formación
Recientemente se ha aprobado el Plan

Agrupado de Formación Continua 1997,para
toda la Administración Local de Castllla-La

Cursos de Ipeta
El Organismo Autónomo Local Iniciativa

para la Promoción Económica de Talavera
(ipeta) organizará durnte este mes dos curo
sos de formación gratuitos en el marco de
-tas iniciativas comunitarias que este órga-
no, dependiente del Ayuntamiento de
.Talavera, viene desarrollando en la ciudad.
El primero' de ellos denominado Curso de
Reparador-Mantenedor de Edificios que, con
250 horas de duración y diez destinatarios,
tendrá lugar entre los dlas 16de junio y 26de
agosto, está dirigido a personas excluidas
del mercado de trabajo o con riesgo de estar-

. Jo, teniendo como finalidad capacitar a los
participantes en el desempeño de una profe-
sión, facilitando así su inserción laboral. El
segundo, denominado «La función del mar-
keting», será impartido por la Escuela de
Organización Industrial con una duración
dé 16 horas y-que se llevará a cabo los días
20, 21, 27 Y28 de junio, dirigido a empresa-
rios, persónallaboral a su servicio y desem-
pleados de corta duración (menos de un
año). En su organización colaboran el Fondo

Modacalzado'97

Mancha, con la firma de dicho programa
entre los sindicatos CC.OO.. CSI·CSIF y
UGT y la Federación de Municipios y
Provincias de Castilla-La Mancha. Este Plan
de Formación cuenta con 35acciones forma-
tivas y con un total de 158cursos, algunos de
los cuales se repiten, por haber gozado del
interés de los alumnos, como por ejemplo los
de íníormátíca.y más aún, para atender las
sugerencias delos interesados, este año se
va a poner en practica una nueva modalidad
de clases, dado que en esta materia, prefie-
ren que se disponga de düerentes niveles de
enseñanza parainiciados y no iniciados, con
el fm de mejorar el desarrollo de las clases,
el reciclaje y mejora de la formación de los
empleados locales y por extensión una mejo-
ra atención al público.

• Modacalzadó; el salón del Calzado •
Confección en Piel y Complementos, cele·
brará su IV edición del3 al5 de octubre. Este
año existen nov-edades en cuanto a la dístrí-
bucíón y ocupacíón del espacio, ya que se
amplia el número de participantes.
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