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El PSOE provincial y la vi-
cepresidenta de la Junta de
Comunidades de Castilla-
La Mancha han abierto un
nuevo ciclo de desayunos
de trabajo donde empresa-
rios y políticos analizarán,
tanto los presupuestos del
2010, como a que se dedica-
rán y donde se verán las de-
mandas de ambas partes.
Así, el PSOE provincial,
con María Antonia Pérez

León a la cabeza defendie-
ron los presupuestos regio-
nales mostrando los benefi-
cios que va a traer consigo.
Algo parecido hizo María
Luisa Araújo con los regio-
nales, quien desgranando
una a una las partidas que
afectan a Guadalajara mos-
tró como ha crecido el pre-
supuesto.
Por su parte, los empresa-
rios volvieron a demandar

más inversiones, que no se
suban los impuestos y, que
por una vez, se saea solida-
rio con Guadalajara como
esta provincia lo lleva ha-
ciendo años, que no se la
siga dejando atrás y se valo-
re que con más apoyos
puede continuar con un de-
sarrollo que siempre se le
niega por unos u otros mo-
tivos.

La vicepresidenta de Castilla-La Mancha explicó las partidas que llegarán
a la provincia de Guadalajara para las inversiones del próximo año

Premios CECAM

Tras 50 años trabajando
Pedro García Moya, funda-
dor de Industrias Tagar y
SuInPlas recibía reciente-
mente un merecido reco-
nocimiento de manos de
los empresarios de Castilla-
La Mancha.
García Moya fue el galardo-
nado en los premios
CECAM por la provincia

nuestro entorno.
La inovación y la búsqueda
constante de mejorar la ca-
lidad han sido la tónica pre-
sominante de este empresa-
rio que ha inculcado a sus
hijos su forma de trabajar y
de ver el negocio que ahora
regentan ellos y ven como
sigue creciendo.

Pedro García Moya galardonado de
CECAM por toda una vida de trabajo

Los presupuestos de 2010 
centran los desayunos de trabajo
con miembros del PSOE

pag/3

pag/6

Tras el verano las
listas del paro
vuelven a ver
como el número
de 
desempleados
crece p 11

La economía española
sigue su descenso
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BMW presenta sus dos
nuevos modelos                                  
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Gran éxito de
participación de
los seminarios
de Top
Dirección y los
cursos de alta
dirección    p 13

Más cierres de
autónomos                 p 16

Puerto Seco
premio 
empresarial
2009
Agustín de Grandes, presi-
dente de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara, fue el en-
cargado de presentar el VI
Congreso Empresarial de la
confederación de empresa-
rios y de dar a conocer los
15 premiados de este año
donde la empresa del año
ha correspondido a Puerto
Seco.
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de Guadalajara en un acto
donde se premió la empre-
sa familiar y la vida dedica-
da al esfuerzo y el tesón por
sacar adelante unos nego-
cios que empezaron, en este
caso, como un pequeño ta-
ller y que, con el paso de los
años se ha convertido en
una gran empresa que tra-
baja con varios países de
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Opinión

uevamente y, de forma lamentable, recobramos la
senda que casi pensábamos que se había perdido de
incremento del paro en nuestro país próximo a las
100.000 personas. Si tenemos en cuenta a todos los
parados que están en algún tipo de formación, los

datos del paro del mes de octubre suponen más de los 100.000
parados mensuales que vienen a incrementar la ya por sí enor-
me lista del paro en España.
Es cierto que Guadalajara ha tenido el menor número de para-
dos de toda Castilla-La Mancha, 765, pero son 765 dramas que
se suman a los 17.326 del mes anterior. Personas que han visto
perder su empleo por culpa de una crisis de la que a pesar que
algunos países ya empiezan a ver el final, nosotros todavía se-
guimos cayendo un poco más.
No sirven los argumentos de “estamos desacelerando la cifra
del paro”, porque bajo este eufemismo lo que se dice es que el
paro sigue aumentando, aunque un poco menos y, desde luego,
si se es uno de los que se han quedado sin empleo, no hay eu-
femismo que valga para explicar ningún argumento que no su-
pongan poner fórmulas que permitan recuperar la senda del
crecimiento.
No nos sirve tampoco con que el gobierno se limite a avisar-
nos de que en otoño va a seguir creciendo el paro, ya lo sabe-
mos sin necesidad de que venga un ministro o un secretario de
estado a decir que van a venir tiempos todavía más difíciles.
Lo que se necesita es que nos digan como se sale de este pro-
blema y no que nos cuenten que vamos a seguir cayendo.
Es verdad que Guadalajara sigue teniendo la tasa de paro más
baja de Castilla-La Mancha y sigue siendo verdad que segui-
mos teniendo una tasa de paro inferior a la media nacional,
pero esto no es ningún consuelo, porque si analizamos los
datos con detenimiento, se puede ver que estamos apunto de
igualarnos a la media nacional y que en cualquier caso nos due-
len 18.091, de los cuales, hay que recordar que más del 30%
corresponden a empresarios autónomos que han tenido que
cerrar sus negocios, que han visto eliminado su medio de sub-
sistencia porque la crisis ha podido con ellos y, encima, no tie-
nen el soporte del paro, lo cual convierte esta situación en más
dramática, pues tras toda una vida desarrollando su negocio
ahora se encuentran con su casa hipotecada, sin negocio, sin
subsidio y sin perspectivas.
Es necesario abordar, con decisión, con valentía, lo que todo
el mundo dicen a un gobierno que aparentemente está sordo y
ciego y que, en cualquier caso, desde la perspectiva empresa-
rial no toma las decisiones en las líneas adecuadas.

N

Pinceladas

Cajaastur absorbe CCM,
hasta aquí todo claro, a partir
de aquí todo son dudas e
interrogantes que habrá que
despejar. Será un banco, será
una caja, la realidad es que las
primeras informaciones que
llegan no aclaran nada acerca
de la fórmula elegida.
Seguirá el nombre de CCM y
la obra social será una funda-
ción. Pero si es un banco
¿cómo va a tener obra social?

y si es una caja ¿por qué una
fundación? En fin, como siem-
pre, todo muy claro.
Los demás sí, España no
La Unión Europea acaba de
anunciar que el conjunto de la
unión está saliendo de la crisis,
pero junto con Lituania y
Estonia, España, no.
¿Estaremos haciendo algo
mal? ¿será posible que sea el
Gobierno el que no tenga la
razón y el resto del mundo si? 

Mientras, el paro continúa
subiendo, Guadalajara se acer-
ca a los 18.000 parados y
superaremos los 20.000 en
muy poco tiempo. Dramas
que exigen soluciones y no
explicaciones. Dramas que nos
duelen a todos cuando se cie-
rra una empresa y trabajado-
res y empresario se quedan sin
empleo y sin negocio. En fin,
como dice la canción, la res-
puesta debe estar en el viento.
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sta ampliamente
descrito en la lite-
ratura económica,
que desde luego

nunca es un buen camino
gastar más de lo que se in-
gresa, que la formula para
mejorar económicamente es
no gastar más allá de lo que
se puede porque, entre otras
cosas, es necesario endeu-
darse para cubrir el déficit
en el que se incurre. 
Nuestro gobierno y las co-
munidades autónomas
hacen oídos sordos a esta
realidad y gastan muy por
encima, por lo que se re-
quiere mucha mas financia-
ción para poder  soportar el
déficit y recurren como ya
es muy habitual, a la fórmu-
la fácil, de subir los impues-
tos, las tasas o cuando no,
acudir a la formula casi pue-
ril, de justificar que no
suben los impuestos pero
subo la base imponible. Un
claro ejemplo de esto es el
catastrazo, no subo el por-
centaje impositivo pero si
subo el valor catastral, con
lo cual la cifra que se paga
finalmente es mucho mayor. 
Ese es el camino y desde el
mundo empresarial, junto
con otras muchas voces se
sigue reclamando que no es
la subida de impuestos, ni la
subida de tasas ni cualquier
otra fórmula que les permi-
ta cuadrar las cuentas que
no sea mediante una reduc-
ción de los gastos.

Además, hay que tener en
cuenta que si la partida de
ingresos no se corresponde
con la realidad esperada, las
cifras que manejan los dis-
tintos Gobiernos autonómi-
cos y el Gobierno central,
requerirán de un importante
aumento del déficit sobre lo
previsto para que, finalmen-
te, les puedan cuadrar los
números.
Por tanto, van a necesitar o
bien, una mayor subida de
impuestos, cosa que políti-
camente no parece que sea
más rentable desde el punto
de vista del voto, o recurrir
a la financiación externa en-
deudándose aún más.
Y en esta situación ¿ Qué le
ocurre a las empresas?
Para cuadrar el gasto des-
bordante del gobierno se
suben los impuestos, mien-
tras las familias, por su
parte, y ante la incertidum-
bre de lo que pueda ocurrir,
ahorran de forma notable y
no consumen. Mientras, el
Estado se lleva una parte del
ahorro por medio de los im-
puestos y se incrementa el
IVA, se genera un menor
ahorro en las familias por un
mayor coste de los produc-
tos y un aumento de la infla-
ción.
Los ayuntamientos, igual
que las comunidades autó-
nomas, tampoco tienen fi-
nanciación suficiente, suben
las tasas y los impuestos mu-
nicipales, por lo que tam-

bién se llevan parte del aho-
rro que han ido generando
las familias. 
El conjunto de toda esta ne-
cesidad financiera es des-
bordante y es preciso acudir
al crédito del sistema finan-
ciero o emitir más deuda pú-
blica, todo, en lugar de redu-
cir los gastos como haría
cualquier empresa o cual-
quier familia en la misma si-
tuación.
Esta necesidad monetaria se
busca en el sistema financie-
ro nacional e internacional,
lo que supone que desapa-
rezca la posibilidad de que
una empresa o una familia
puedan acceder a la finan-
ciación que necesitan para
mantener su actividad eco-
nómica o para el consumo o
pequeñas inversiones en el
seno familiar.
Por lo tanto, la falta de aho-
rro, la necesidad de endeu-
damiento por el crecimiento
del gasto de los que deben
administrar las economías
públicas, provoca que aque-
llos que generan el empleo y
la riqueza no puedan acce-
der a la financiación y, por lo
tanto, terminen cerrando.
Esto nos lleva a un círculo
vicios: si no se genera rique-
za no se pagan impuestos,
no se genera empleo, no se
consume y se crea más paro.
Y con ello es necesario un
mayor endeudamiento para
cubrir el gasto y, así, hasta
donde...

E

Las cuentas no cuadran y, las
PYMES, sin financiación

El paro que no
para
CEOE-CEPYME
Guadalajara

CEOE-CEPYME
Guadalajara
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CEOE pide al PSOE más 
inversiones  para la provincia y
que no se suban los impuestos

Empresarios y miembros del PSOE compartieron demandas en una jornada de trabajo. / Marta Sanz

E. de G. / Guadalajara

La Junta Directiva y el
Comité Asesor de presi-
dencia de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara, encabe-
zado por su presidente,
Agustín de Grandes, com-
partieron la semana pasa-
da un desayuno de trabajo
el PSOE provincial donde
han acudido su presiden-
ta, María Antonia Perez
León, así como represen-
tantes a nivel nacional

como Javier Irizar, regio-
nal, como Magdalena
Valerio, provincial y local.
Un encuentro donde,
entre otros temas, se ha
tratado la situación eco-
nómica actual, analizado
los presupuestos para
2010 y como afectan las
partidas presupuestarias a
Guadalajara y su provin-
cia y las medidas que se
están adoptando para su-

perar la crisis o que esta se
note en menor medida en
la provin-cia.
Tras la exposición de los
diferentes miembros del
partido socialista, donde
cada uno ha expuesto las
inversiones de los presu-
puestos para la provincia
de Guadalajara desde su
ámbito de competencia,
los empresarios han podi-
do transmitir sus pregun-

tas, necesidades y deman-
das al PSOE, quienes sus
miembros han respondi-
do a todas las cuestiones
planteadas.
Así, las infraestructuras
como la Autovía de la
Alcarria, el parón del
nudo de la N-320, el tercer
carril, el desdoblamiento
de la CM-101, han centra-
do las preguntas y deman-
das en cuanto a infraes-
tructuras, además del cén-
timo sanitario, la financia-
ción y ayudas a las empre-
sas, entre otros aspectos.
Pero los empresarios alca-
rreños no se han olvidado
del agua, este bien tan es-
caso que se ve como se lo
llevan a otras regiones de-
jando a Guadalajara y sus
pueblos sin muchas posi-
bilidades de desarrollo.
Una solidaridad que luego
Guadalajara se ve retorna-

do en nada, pues la parte
que la provincia debería
recibir en montante eco-
nómico tampoco llega a
Guadalajara, por lo que
como el agua, se pierde
por el camino.
La subida de los impues-
tos por parte del
Gobierno central ha sido

uno de los aspectos más
debatidos durante este
encuentro entre la patro-
nal alcarreña y los miem-
bros del PSOE provincia-
les. Todo orientado hacia
la necesidad real o no de
subir los impuestos cuan-
do está demostrado que
esta subida lo que hace es
retraer el consumo y no
incentivarlo, además de
que con esta subida de im-
puestos por parte del
Gobierno nacional, lo que
se hace es restar competi-
tividad a las empresas de
la provincia de
Guadalajara dificultándo-
las más aumentar su pro-
ductividad y, con ello, la
creación de más puestos
de trabajo para la provin-
cia.

Demandas 
Por su parte, los empresa-
rios, encabezados por
Agustín de Grandes, pre-
sidente de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara, han
vuelto a reclamar más
ayudas para las empresas,
ejemplo de esto es lo que
se ha visto con las ayudas
que se han dado al sector
del automóvil éste, se ha
revitalizado algo más de
lo que lo estaba haciendo
en los últimos meses y el
gobierno ha recaudado
más vía impuestos indi-
rectos generados por la
compra de vehículos. Un
desayuno de trabajo, or-

ganizado por la
Confederación alcarreña
en el que políticos y em-
presarios tienen, de pri-
mera mano, las propues-
tas de unos y las deman-
das de otros para, así, tra-
bajando juntos superar la
crisis económica y que
Guadalajara vuelva a estar
en los primeros puestos
de todos los ranking eco-
nómicos, tanto nacionales
como regionales. Todo
ello en un clima de cordia-
lidad y entendimiento
dentro de las discrepan-
cias y diferencias que se
pueden tener.
Este desayuno de trabajo
es la continuación de los
que se han venido reali-
zando hasta el momento
el inicio de los que se van
a desarrollar este año y
que tendrán su continui-
dad en las próximas sema-
nas.

Los empresarios
alcarreños ven en
la subida de
impuestos un 
perjuicio para los
ciudadanos y
cpmpradores que
tendrán que
pagar más y les
hará retraer aún
más su consumo

El agua fue uno de
los temas que 
centró el debate
junto con las 
infraestructuras
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presarios asistentes pudieron
escuchar las medidas que
desde el Gobierno regional
se están tomando para paliar
esta situación y que se note
menos en la Comunidad
Autónoma, aunque se ha re-
conocido que el momento es
difícil.
Un presupuesto que, con res-
pecto al año anterior ha creci-
do un 2.3%, algo menos que
en el ejercicio anterior, pero
que hace referencia a la situa-
ción por la que pasa la región
y donde se ha primado el
mantenimiento de los servi-
cios básicos como es la edu-
cación, la sanidad y los servi-
cios sociales. Así han aumen-
tado sus partidas presupues-
tarias, mientras que las de
otras consejerías o se han
mantenido o han descendido
ligeramente.
Por su parte, los empresarios,
encabezados por Agustín de
Grandes, presidente de
CEOE-CEPYME
Guadalajara, han vuelto a re-
clamas más ayudas para las
empresas y que la liquidez

que se está dando al mercado
por parte de los gobiernos
llegue a los que generan y
mantienen el empleo, es
decir, a las empresas y los em-
presarios, pues de Grandes
ha vuelto a recordar que la
línea de financiación ICO
sigue sin revertir en los em-
presarios. Además se solicitó
que se lleven a cabo todas las
infraestructuras tan larga-

mente solicitadas y esperadas
por parte de la provincia de
Guadalajara y que serían un
gran motor de desarrollo
para la provincia en esta
época de crisis, así como la
potenciación de la obra pú-
blica, aspecto que la vicepre-
sidenta ha recalcado que ocu-
rrirá.
Además, desde la patronal al
carreña se ha felicitado a la vi-

La Junta Directiva de
CEOE se reúne con Araújo
La valoración de los presupuestos y las partidas que afectan al desarrollo de la provincia
de Guadalajara centraron este nuevo desayuno de trabajo con la vicepresidenta del
gobierno de Castilla-La Mancha y consejera de Economía y Hacienda

Los empresarios
aplaudieron el
hecho de que en
la región se haya
decidido no subir
los impuestos de
cara al ejercicio
que viene. Lo ven
positivo para el
crecimiento 
económico

La vicepresidenta explicó a los asistentes como afectarán los presupuestos a la provincia. / Marta Sanz

 E. de G. / Guadalajara

La Junta Directiva y el
Comité Asesor de presiden-
cia de CEOE-CEPYME
Guadalajara, encabezado por
su presidente, Agustín de
Grandes, compartieron, re-
cientemente, un desayuno de
trabajo con la vicepresidenta
y consejera de Economía y
Hacienda de Castilla-La
Mancha, María Luisa Araújo,
donde, entre otros temas, se
trató la situación económica
actual, analizado los presu-
puestos para 2010 y como
afectan las partidas presu-
puestarias a Guadalajara y su
provincia y las medidas que
se están adoptando para su-
perar la crisis o que esta se
note en menor medida en la
región, así como el tema del
agua, la no subida de impues-
tos, el Pacto por Castilla-La
Mancha o el hecho de la prác-
tica eliminación del impuesto
de sucesiones que afectaba a
los pequeños empresarios
con empresas familiares.
Tras la exposición de Araújo
los empresarios pudieron
transmitir sus preguntas a la
vicepresidenta y consejera,
quien respondió a todas las
cuestiones planteadas.

Presupuestos
En cuanto a los presupues-
tos, durante el desayuno de
trabajo mantenido entre los
miembros de la Junta
Directiva de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara y la vicepre-
sidenta y consejera de
Economía y Hacienda de
Castilla-La Mancha, los em-

cepresidenta de Castilla-La
Mancha por el hecho de no
subir los impuestos, pues
como explicó el presidente
de CEOE-CEPYME
Guadalajara, está claramente
demostrado que el no subir-
los dinamiza la economía y
hace que se revitalice el sector
industrial y productivo de la
región.
Un desayuno de trabajo, or-

ganizado por la
Confederación alcarreña en
el que políticos y empresarios
tienen, en primera mano, las
propuestas de unos y las de-
mandas de otros para, así, tra-
bajando juntos superar la cri-
sis económica y que
Guadalajara vuelva a estar en
los primeros puestos de
todos los ranking económi-
cos,
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Condiciones especiales 
para asociados a CEOE CEPYME Guadalajara

adeslas en Guadalajara
Juan Diges Antón, 21
Tel.: 949 23 42 70

Para más información y contratación

Sólo una empresa líder puede ofrecer las mejores condiciones a una asociación 
de empresarios. En Adeslas sabemos lo que necesitas para el cuidado de tu 
salud; un producto de cuadro médico con hospitalización adaptado a tus 
necesidades y a las de tu familia. La oferta asistencial más amplia y siempre, en 
las mejores condiciones económicas.

Porque confi ar en el líder es garantía de calidad.

I Libre elección entre más de 33.000 profesionales.

I 1.100 centros médicos asistenciales.

I Programas de Prevención en cardiología, ginecología y pediatría.

I Servicio de Segunda Opinión Médica.

I Línea de Orientación Médica.

adeslas
    completa

Todas las ventajas
de la sanidad privada.

38,62 €*
desde

persona/mes
Sin copagos (excepto Psicología 8 €).
* Prima válida varón de 0 a 44 años.
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Almacén Transitorio
Centralizado (ATC), estas
son las tres palabras, mejor
dicho, las tres sílabas que
desde hace unas semanas
vuelven a traer de cabeza a
la provincia de Guadalajara
y, todo, desde que el diario
El País publicara que la lo-
calidad alcarreña de Yebra,
más concretamente, su al-
calde, Juan Pedro Sánchez,
está pensando en ofrecer
los terrenos municipales
para albergar este “cemen-
terio nuclear”, al que tam-
bién se han vinculado otros
cuatro nombres más, Ascó,
Vandellós y Tivissa en
Tarragona y Merindad de

Guadalajara no quiere
un ATC en su provincia
La gran parte de la sociedad está en contra de que el cementerio
nuclear se instale en la provincia, pero según El País, el alcalde de
Yebra habría negociado para que el almacén esté en la localidad

El ATC no se 
instalará en un
municipio que no
lo haya solicitado
al Gobierno 
central

Cuesta-Urria en Burgos.
Un almacén que vendría a
una provincia que ha sopor-
tado, durante muchos años,
dos centrales nucleares y
que, en la actualidad, cuenta
con una en activo, la de
Trillo y que pide que, por

una vez, se sea solidaria con
ella y no se convierta en el
basurero radiactivo nacio-
nal. 
Si al final el alcalde de Yebra
decide ofrecer su municipio
para el ATC, pues hay que
recordar que, aunque el
Gobierno aprobó por una-
nimidad la construcción de
un almacén, se dijo que sólo
se haría donde se ofreciera
el terreno y no donde se re-
chazara, también habrá que
echar la vista atrás y recor-
dar las inundaciones sufri-
das en este municipio y los
movimientos de tierra de la
zona ¿es el mejor lugar para
un ATC?
Pero a lo mejor la cuestión

La José Cabrera está en proceso de desmantelamiento/ E. de G.

no es mirar al pasado, ni que
sean solidarios con una
provincia a la que la quitan
hasta el agua, sino mirar
como se llenaría la cuenta
corriente del municipio que
albergue este almacén, unos
12 millones de euros al año
por tener en su término
municipal el ATC ¿merece
la pena? El hipotecar el fu-
turo de toda una zona y, a lo
mejor, el desarrollo de toda
una provincia.

Rechazo
Más de 25.000 personas se
manifestaban, hace meses,
en las propias calles de
Yebra para rechazar el al-
macén, más de 130 pueblos
de la provincia de
Guadalajara han aprobado
mociones en las que recha-
zan esta instalación, al igual
que la Diputación
Provincial de Guadalajara y
CEOE-CEPYME
Guadalajara ha dejado muy
clara su postura totalmente
contraria, con total rotundi-
dad y de forma inapelable
contra el almacén en
Guadalajara.
Desde el gobierno regional

ya han dicho que harán
todo lo posible para que
Guadalajara no sea el
suelo del ATC, y desde la
oposición, mientras unos
dicen no, les salen dísco-
los que, aunque ni afir-
man ni desmienten, le
hacen carantoñas al
Almacén Temporal
Centralizado. Y desde
luego nunca podrá invo-
carse la autonomía muni-
cipal como criterio para
tomar una decisión de
este alcance que tiene im-
plicación para toda la co-
marca en cuyo plan de de-
sarrollo participa el alcal-
de de Yebra y que quedaría
cercenado y también para
una provincia que se vería
afectada y que ya ha sopor-
tado y sigue soportando la
solidaridad con los demás
cuando con ella no se es.
Hay que pensar más en el
futuro de una provincia,
no en un dinero que se irá
igual de deprisa que lle-
gue. Hay que ver más allá
de actitudes personales y
ver que ya es hora de que
dejen crecer a Guadalajara
y su provincia. 
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Una trayectoria empresarial
que le ha valido el premio
CECAM 2009 por parte de
la provincia de Guadalajara
y donde se premia el esfuer-
zo y la dedicación de toda
una vida. Que como reco-
noce el propio García Moya
“este premio es un recono-
cimiento a muchos tiempo
de esfuerzo y a muchas eta-
pas superadas”. 

Una dedicación que empe-
zó sin llegar a la adolescen-
cia, pues por motivos fami-
liares se puso a trabajar muy
joven, viviendo primero de

6 Economía

entrevista

Marta Sanz/ Guadalajara

Más de 50 años “al pie del
cañón” describen la vida de
este empresario alcarreño
que se hizo a sí mismo y ha
sabido mantenerse en los
momentos duros y disfru-

tar de los buenos. Esto lo
corroboran las cinco em-
presas que Pedro García
Moya, puede presumir de
haber creado, Industrias
Tagar, S.A., SuInPlas
Decoraciones, S.A.,

Juncadillas Industrial S.A.,
Muebles Auxiliares S.A. y
Promociones Horchanas.
Grupo empresarial que
cuenta con una superficie
de 80.000 metros cuadra-
dos, de los que 40.000 están

La innovación ha sido una de las
máximas en todas sus empresas
De un puesto de fruta en el mercado Barceló de Madrid a un grupo empresarial potente
que tiene presencia en varios países y un gran volumen de negocio pasando por un
pequeño taller de cromado ha sido la trayectoria en más de 50 años de trabajo

Pedro García Moya recogiendo su premio de manos del presidente de CEOE Nacional, Gerardo Díaz Ferrán./ Economía de Guadalajara

El premio de
CECAM es un 
reconocimiento 
a toda una vida de
dedicación

PEDrO GArCÍA MOYA:  Premio CECAM 2009 por Guadalajara

construidos y dan un total
de 100  puestos de trabajo
directos. Todas empresas
familiares que siguen a
cargo de algún miembro de
la saga y del propio García
Moya.

la agricultura, para salir de
su pueblo natal, Horche, a
los 16 años e ir a Madrid y
aprender un oficio. En este
caso empezó en talleres de
pulido, niquelado y croma-
do hasta que la “mili” paró
con su trayectoria laboral a
la que regresó con 23 años
con un puesto de fruta y
verdura que instaló, junto
con un socio, en el mercado
Barceló de Madrid.

Inicios
Vendiendo fruta se encon-
traba Pedro García Moya
cuando se dio cuenta que en
su tierra, en Guadalajara, no
había ninguna empresa de
pulido o cromado, algo a lo
que se había dedicado
desde joven y le gustaba,
por lo que, no se lo pensó
mucho y decidió montar
una pequeña empresa en
este sector. Aunque tam-
bién reconoce que “la cer-
canía a la familia pesó para
tomar este paso tan impor-
tante, y es que al final, soy
muy familiar”. Tanto que
para iniciar con su proyecto
tuvo que recurrir a familia-
res que le ayudaran con la fi-
nanciación para poder ha-
cerse con un viejo taller,
pero apto para empezar a
trabajar. Era 1960 cuando
se sembraba el germen del
grupo de empresas que co-
nocemos en la actualidad.
Una etapa de su vida que
cuando este empresario
echa la vista atrás reconoce
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que “tampoco merece la
pena”, pero sobre todo por
el hecho de que se ha pasa-
do muy deprisa y no ha po-
dido disfrutar de cosas que
le hubiera gustado. Pero a
pesar de todo no se arre-
piente de cómo le ha trata-
do la vida y como le ha ido
en los negocios.

Esfuerzo
Con mucho esfuerzo y tra-
bajo García Moya, premia-
do de CECAM 2009 por la
provincia de Guadalajara,
empezó a hacerse con sus
primeros clientes y, luego, el
boca a boca le ayudó para ir
consolidándose en el sec-
tor. “Al principio me iba a
los bares y les cogía sus cu-
charillas”, empezó a recor-
dar el empresario alcarreño
“les decía que al día siguien-
te se las traería como nue-
vas, y se las devolvía croma-
das que parecía que no se
habían usado nunca, así
empecé con mis primeros
trabajos”, además la publi-
cidad, un pequeño anuncio
hizo también lo suyo.
Logró pagar sus primeras
deudas por la adquisición

del local y empezar a inver-
tir para mejorar tanto la ca-
lidad como la cantidad de
su producto bajo el nombre
de Talleres García que en
1981, hace ya 28 años cam-
bió su denominación por la
de Industrias Tagar que ha
llegado hasta nuestros días.
Unos comienzos duros,
pues no todo fue un “cami-
no de rosas”, pero la familia
fue un gran apoyo para su
evolución y crecimiento y
Pedro García Moya contó
con el de sus hermanos que
se incorporaron a la empre-
sa y con los que ha compar-
tido años de esfuerzo y de-
dicación. Con este trabajo
consiguieron que la empre-
sa creciera y que su primer
taller se les quedara peque-
ño, por lo que tuvieron que
trasladar la empresa a una
nave al Polígono del
Henares donde viendo que
había trabajo y producción
se decidió diversificar el ne-
gocio con la fabricación de
banquetas, sillas y mesas de
cocina, así como otro tipo
de muebles auxiliares, con
la fabricación de estructu-
ras de naves de granjas y ce-

rrajería de hierro a lo que
hay que añadir puertas, ven-
tanas y barandillas de terra-
zas.
Un negocio y un empresa-
rio que han sabido superar
todos los retos que el cami-
no y el tiempo le han ido
poniendo y así, con tesón,
ilusión y trabajo García
Moya ha logrado crear un
grupo de empresas familia-
res, pero de reconocido
prestigio, preparado para
superar cualquier adversi-
dad. 
Ahora ve como las cosas
han cambiado y que no se
parecen nada a como em-
pezó él, “ahora, en el mer-
cado donde se encuentran
mis hijos intervienen un
montón de factores que yo
en mis inicios ni me hubie-
ra imaginado”, afirmó
García Moya, donde inclu-
ye su ámbito de mercado,
donde él estaba casi en casa
y ahora sus empresas se co-
dean con grandes multina-
cionales haciendo negocio
en gran parte del mundo.
En la actualidad, con 73
años, Pedro García Moya,
no se ha desvinculado total-

mente de las empresas que
creó ni del mundo empre-
sarial, a pesar de que ahora
son sus vástagos los que se
encargan del negocio, sigue
recibiendo unos resúmenes
todos los meses para ver las
tendencias y como evolu-
cionan las empresas del
grupo, aunque reconoce
que “aunque estoy entera-
do de lo que pasa ya me voy
retirando poco a poco”.
Así, desde 1998 es presi-
dente de la patronal espa-
ñola de la madera, CON-
FEMADERA, además es
vocal de CEPYME,
CECAM y de la Asociación
de la Madera de Castilla-La
Mancha. Durante su vida
como empresario, Pedro
García Moya fue vocal, du-
rante 19 años de la Cámara
de Comercio de
Guadalajara, además de
miembro y tesorero de la
misma. Sigue siendo presi-
dente de la Asociación de la
Madera y Corcho de la pro-
vincia de Guadalajara desde
que en 1977 fuera elegido
para el cargo y se integrarán
en CEOE-CEPYME
Guadalajara. 

El premiado lleva más de 50 años trabajando. / E. de G.

Pero no todo han sido sus
empresas, a Pedro García
Moya, a lo largo de su dila-
tada vida, también le ha
dado tiempo a trabajar por
lo que más quería, su pue-
blo, Horche, así se convir-
tió en alcalde en 1988,
puesto que ocupó hasta
1991, donde hizo todo lo

posible para mejorar el as-
pecto del pueblo y trabajar
por el bien de sus conveci-
nos. Y con los años ha se-
guido con su visión empre-
sarial y emprendedora y di-
versificadora, así tiene par-
ticipación en negocios de
hostelería con dos hoteles
en Guadalajara.

entrevista
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Continúa el descenso de
la economía española
Ester Simón / Guadalajara

El Instituto Nacional de
Estadística confirmó, a tra-
vés de las cifras de contabi-
lidad nacional, que la eco-
nomía española sigue de-
creciendo. De hecho, en el
segundo trimestre de 2009
el Producto Interior Bruto
(PIB) ha bajado un 1’1%
respecto al primer trimes-
tre, y un 4’2% en relación al
mismo período del año an-
terior. Este descenso en el
PIB se debe, principalmen-
te, a la contracción en la de-
manda nacional que ha des-
cendido un 7’3%. 
Cabe destacar, que el des-
censo del PIB en España es
inferior al sufrido en la
Unión Europea, y en la eu-
rozona, que han experi-
mentado una variación en
este 2º trimestre, respecto al
mismo periodo del año an-
terior, del 4’8% y 4’6% res-
pectivamente. 

Consumo familiar
El consumo de las familias
continua contrayéndose a
lo largo del segundo trimes-
tre de 2009, reduciéndose
un 5’9% en relación al
mismo periodo del año an-
terior. Este descenso se
debe a los menores ingresos
salariales, ocasionados por

la falta de empleo. El incre-
mento en el ahorro por
parte de las familias esta di-
rectamente relacionado
con la contracción de la de-
manda nacional, menciona-
da anteriormente. El prin-
cipal problema que tene-
mos en relación a  estas ci-
fras es, que  mientras las fa-
milias sigan dedicando gran
parte de sus ingresos al aho-
rro, el consumo seguirá
siendo bajo y, por lo tanto,
tardará en reactivarse la eco-
nomía de nuestro país. 
Sin embargo, hay que desta-
car, que este descenso en el
consumo se está moderan-
do, gracias entre otras cosas,
a estímulos del gobierno
como el Plan 2000-E, con el
que las compras de auto-
móviles, por parte de parti-
culares, ha subido, desde
agosto, un 19’3%.

Inversión
La inversión también ha ex-
perimentado un fuerte des-
censo en el segundo trimes-
tre, alcanzando un decre-
mento interanual de 17%,
1’8 puntos más que en el
primer trimestre.
Reduciéndose, especial-
mente, la inversión en bie-
nes de equipo y siendo la

más beneficiada la obra en
infraestructuras que subió
el 1,2% respecto al segundo
trimestre de 2008.
Incremento que se debe
principalmente a los pro-
yectos ligados al tren de alta
velocidad y a los planes de
obras municipales impulsa-
dos por el gobierno.
Respecto al sector exterior,
hay que destacar que tanto
las importaciones como las
exportaciones de bienes y
servicios han descendido
un 22’3% y 15’7% respecti-
vamente. 

Oferta
Por el lado de la oferta,
todos los sectores han sufri-
do descensos superiores a
los del primer trimestre.
Concretamente la industria
se ha reducido un 16’8%
(en términos interanuales) y
los servicios un 14’3%,
siendo el comercio, los ser-
vicios a empresas y los
transportes los más perju-
dicados. El turismo, una de
las fuentes de ingresos más
importantes para nuestro
país, también ha disminui-
do, aunque lo ha hecho en
menor medida que en el pri-
mer trimestre de este ejerci-
cio gracias al descenso de

precios. 
El número total de afiliados
a la Seguridad Social se sitúo
en agosto en 18.001.310
personas, esta cantidad su-
pone una variación intera-
nual del 5’9%. Descenso,
que se está moderando en
los últimos meses gracias al
Fondo Estatal de Inversión
Local. Pues a través de este
plan, impulsado por el
Gobierno nacional, la se-
gunda semana de septiem-
bre ya se habían generado
400.000 puestos de trabajo
temporal en España.
El descenso en el ritmo de

caída de la afiliación se ha
notado en todos los secto-
res, especialmente en el de
la construcción. 
El número de personas de-
sempleadas volvió a au-
mentar en octubre.
Concretamente, creció en
98.906 personas situándose
el total en 3.808.353 para-
dos. Este incremento se
debe principalmente a la fi-
nalización de gran parte de
contratos estacionales que
surgieron en la época esti-
val. Estos datos suponen
los mayores niveles de de-
sempleo de toda la Unión
Europea, que según predijo
la  Organización para la
Cooperación y el
Desarrollo Económico po-
dría situarse en un 20% en
2010.
La caída en los precios co-
mienza a moderarse en
agosto, con un pequeño re-

punte, pues aunque la tasa
sigue manteniéndose en ni-
veles negativos del 0’8% es
superior en 6 décimas a la
de julio de este mismo ejer-
cicio. Por su parte la infla-
ción subyacente, que exclu-
ye a los alimentos no elabo-
rados y a los productos
energéticos, continuó des-
cendiendo hasta situarse en
el 0’4%, reduciéndose 2 dé-
cimas en agosto. Este des-
censo se debe a la rebaja en
los precios por parte de las
empresas para reactivar las
ventas y con ello el consu-
mo.
La suma de todos estos
aspectos negativos para la
coyuntura económica es-
pañola, deriva en un de-
cremento en la creación
de empresas y con ello, un
decremento en la creación
de nuevos puestos de tra-
bajo.

El PIB de España ha hido sufriendo un descenso paulatino del que no se recupera./ Elaboración propia/Ester Simón
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El número de parados
en Guadalajara vuelve
a crecer un mes más 
La provincia no es ajena a la tendencia nacional y regional que siguen
aumentando las listas de las personas que se encuentran en situación
de desempleo durante el último mes

Ester Simón./ Guadalajara

Según los datos facilitados
por el Servicio Público de
Empleo, la cifra de parados,
ha aumentado por tercer
mes consecutivo.
Concretamente en
Guadalajara, nos encontra-
mos con un total de 18.091
desempleados lo que signi-
fica que en el último mes
765 personas han perdido
su puesto de trabajo.  Por
grupos de edad, entre los
menores de veinticinco
años sigue manteniéndose
el esquema de los últimos
meses, pues los más perju-
dicados han sido, una vez
más, los hombres con un
total de 1.230 frente a las
974 mujeres. Sin embargo,
entre los mayores de veinti-
cinco las mujeres suman

8.059 frente a los 7.828 va-
rones.
Por sectores, el que más pa-
rados recoge, una vez más,
es el sector servicios que ha
aumentado en 500 parados
respecto al mes anterior.
Seguido de la construcción,
la industria y por último la
agricultura.
En el conjunto de la región
la cifra de parados se sitúa
en 179.229, lo que supone
que en el mes de septiembre
se han destruido 12.408
empleos. Por grupos de
edad, nos encontramos,
que entre los menores de 25
años los más perjudicados
han sido los hombres,
mientras que entre los ma-
yores de esta edad han sido
las mujeres. Por sectores, la

situación de nuestra región
es similar a la de
Guadalajara, pues el más
perjudicado ha sido el de
servicios, seguido de cons-
trucción, industria y agri-
cultura.  
Fijándonos por provincias,
la que más empleo ha des-
truido este mes ha sido
Ciudad Real, con 5.086 y la
que menos Guadalajara con
765. Si tenemos en cuenta la
tasa de paro, es decir, com-
paramos la cifra total de pa-
rados con la cifra de pobla-
ción activa, se puede obser-
var que Guadalajara sigue
manteniendo una tasa muy
baja pues solo supera a la
tasa de Cuenca en once dé-
cimas. Concretamente
nuestra tasa se sitúa en un

15’22%, frente al 19’47%
de Albacete, el 19’87% de
Ciudad Real, el 15’11% de
Cuenca y el 18’40% de
Toledo. Situándose tam-
bién por debajo de la tasa de
toda la región 18’26% y de
la tasa del país 16’56%.
En el conjunto nacional se
han destruido 98.906 em-
pleos, lo que supone que
únicamente en tres meses la
cifra total de desempleados
se ha incrementado en
264.258. Situándose la cifra
de desempleados en
3.808.353 personas.
Leyendo estas cifras es nor-
mal que, según datos del
CIS, tres de cada cuatro es-
pañoles piensen que el paro
es el principal problema en
España

Presentado el
Vi Congreso
Empresarial
Tendrá lugar del 17 al 21 de
noviembre y finalizará con la
tradicional entrega de premios

 E. de G./ Guadalajara

Se ha presentado el VI
Congreso Empresarial de
CEOE-CEPYME
Guadalajara y los premios em-
presariales 2009 que premia-
rán a las 15 mejores empresas
de la provincia durante este
año. En el acto ha estado pre-
sente Agustín de Grandes,
presidente de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara. 
El VI Congreso Empresarial
tendrá lugar la semana del 17 al
21 de noviembre donde habrá
jornadas y seminarios donde
los empresarios alcarreños po-
drán mejorar sus conocimien-
tos en prevención de riesgos
laborales viendo la experiencia
directa de una empresa o cual
es la perspectiva de futuro de
este sector. Además verán,
dentro del ámbito del comer-
cio exterior, los medios de co-
bros y pagos internacionales.
Los aspectos legales y prácti-
cos de la regulación de empleo
en las empresas será otro de los
temas que centren la semana
del VI Congreso Empresarial
de donde se verán aspectos
como la impugnación de reso-

lución del Expediente, las cau-
sas legales de la regulación de
empleo o la finalización de la
negociación. El viernes será el
momento de la innovación en
la PYME donde se verán las
ayudas que hay para la I+D+i.
Un semana repleta de actos
que finalizarán con la cena de
Gala y la entrega de los pre-
mios empresariales 2009 que
este año hacie más hincapié en
el trabajo tan importante que
realizan los empresarios, aque-
llos que todos los días están en
sus empresas y que con sus es-
fuerzos logran que
Guadalajara siga creciendo e
intentan generar más empleo.
Por este y, muchos otros moti-
vos, queremos rendir un ho-
menaje al esfuerzo, el tesón, la
consolidación y al futuro.
Estos son sentimientos y adje-
tivos de los que vamos impreg-
nar en la escultura y que 15 em-
presarios recibirán el próximo
21 de noviembre en la gala de
los premios empresariales
2009 y en la que volverá a ser
“la noche de la economía alca-
rreña”.
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Versatilidad y elegancia
para los nuevos BMWs
Con la llegada del nuevo X1 y con el Serie 5 Gran Turismo, BMW hace gala de su
buen olfato en cuanto a las tendencias automovilísticas que ahora mismo están
marcando la pauta en el mercado. Dos nuevos coches que seguro triunfarán

Marta Sanz / Guadalajara

BMW acaba de presentar en
Guadalajara sus dos nuevos mo-
delos que ya están a disposición de
sus clientes, se trata del BMW X1
y del BMW Serie 5 Gran Turismo.
El primer Sport Utilitary Vehicle
(SUV) y un coche elegante, flexi-
ble y versátil, respectivamente.
Demetrio Quiles, gerente de Auto
Alcarria comentó durante la pre-
sentación de sus nuevos vehícu-
los, “cada coche está dirigido a un
tipo de cliente, pero ambos muy
prácticos”, a lo que continuó “el
X1 es más para aquel que le gusta
el campo y lo combina con la ciu-
dad y el nuevo Serie 5 es para,
como dice el anuncio, le guste con-
ducir”.
Y es que el nuevo X1 no tiene nada
que envidiar a sus hermanos ma-
yores. El nuevo miembro de la fa-
milia X puede presumir de ser el
primer todo terreno SUV con un
nivel de emisiones de CO2 infe-

rior a 140 g/km por la tecnología
Efficient Dinamycs que lleva in-
corporada y que viene de serie en
todos los BMW. A esto hay que
unir la posición más elevada del
asiento que incorpora este mode-

lo. Todo, como confirmó Quiles
“con unos potentes motores.
Además el conductor tendrá la
posibilidad de elegir entre la trac-
ción trasera o la de las cuatro rue-
das”. 

En estos momentos, como expli-
có el gerente de Auto Alcarria, este
modelo se presenta con cuatro
motores, uno de gasolina y tres
diésel y “su precio está desde
29.900 euros”, como explicó
Demetrio Quiles, quien conside-
ró que para este tipo de coche “es
un premio muy interesante”
Por su parte el Serie 5 Gran
Turismo, con su casi cinco metros
de largo y su doble portón en el
maletero viene a cubrir un nicho
de mercado que ningún vehículo
cubría hasta este momento. Un tu-
rismo clásico y elegante con las ca-
racterísticas y ventajas de una ber-
lina. Un coche familiar y todo te-
rreno en uno sólo, que combina
sus ocho velocidades con una re-
ducción en el consumo y que in-
corpora el sistema Brake Energy
Regeneration para transformar la
energía liberada en electricidad al-
macenable para recargar la bate-
ría. Un coche que “de partida está
en 60.000 euros” confirmó

El nuevo X1 es un vehículo moderno y versatil./ Marta Sanz

Quiles.
A su vez el gerente de Auto
Alcarria reconoció que “ya hay pe-
didos para estos dos modelos”, a
lo que continuó  “incluso ya hay al-
guno firmado”, pues cree que van
a ser vehículos con un éxito co-
mercial “importante”. Unos mo-
delos que vienen, de serie, muy
bien equipados, pero a los cuáles
“se les puede introducir mejoras
para hacer un coche al gusto del
cliente”, comentó Demetrio
Quiles.
Y hablando de las bajas emisio-
nes y del respeto por el medio
ambiente, Quiles, en la presenta-
ción de los nuevos X1 y BMW
serie 5 GT, no se le olvidó co-
mentar que en esta marca ya exis-
te un coche híbrido y que lo ve en
el mercado “en los próximos
meses. Creo que antes de fin de
año, principios del que viene po-
dremos empezar a disfrutar de
él”, aseguró.
En cuanto a la competencia que
ya pueda haber en el mercado
para estos dos nuevos vehículos
el gerente de Auto Alcarria con-
firmó que “ahora mismo no hay
ningún coche parecido”, a lo que
siguió diciendo “el 5 GT aporta
la amplitud y el sentido práctico,
mezclado con la elegancia, mien-
tras que el X1 es el primer SUV
compacto de la gama Premium. 
Unos coches únicos en su nicho
de mercado con todos los deta-
lles de última tecnología que
aúnan modernidad con calidad y
que seguro satisfaceran las de-
mandas de sus futuros dueños.
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Gran éxito de participación en
la formación de alta dirección
Los seminarios de Top Dirección y los cursos del Centro de Estudios
Superiores Empresariales de CEOE-CEPYME Guadalajara han
formado a directivos y empresarios durante los últimos meses

M.S.M. / Guadalajara

Recientemente han con-
cluido los seminarios Top
Dirección que se han ve-
nido celebrando en
Guadalajara y que han re-
sultado un gran éxito de
público y participación.
Estos seminarios han sido
un proyecto de la
Confederación Regional
de Empresarios de
Castilla-La Mancha
(CECAM), en colabora-

ción con las organizacio-
nes provinciales y patroci-
nado por la Junta de
Comunidades de Castilla-
La Mancha. Todo, con el
objetivo de ofrecer una
formación de alto nivel y
valor añadido a los empre-
sarios y directivos de la re-
gión.
Así, a lo largo de estos
meses se han llevado a
cabo los seminarios de
Estrategia empresarial; in-

Los seminarios Top dirección han estado patrocinados por CCM y la Junta. / Marta Sanz

Seminarios y cursos han resultado muy participativos.  / Marta Sanz

novación: claves para
transformar la empresa
con el ponente Álvaro
González-Alorda. Pilar
Jericó se encargó de ha-
blar del Liderazgo y de
cómo gestionar el talento
en momentos inciertos y
sin miedos, una ponencia
distendida y participativa
donde los asistentes
aprendieron, de una ma-
nera diferente, afrontar
los retos de la crisis.

Jericó es doctora en orga-
nización de empresas y li-
cenciada en Ciencias eco-
nómicas y empresariales
por la Universidad
Autónoma de Madrid,
además de conferenciante
profesional.
El último de los semina-
rios que tuvo lugar fue el
de Marketing; estrategias
de clientes en épocas de
crisis, con Luis Huete,
profesor del IESE
Business School desde
hace más de 25 años, ade-
más de haber trabajado
como consultor o facilita-
dor de comités de direc-
ción para más de 500 em-
presas en 50 países y per-
tenecer al consejo de ad-
ministración de diversas
empresas.
Durante las inauguracio-
nes de estos seminarios
los asistentes coincidieron
en destacar la importancia
de la formación en las em-
presas y el hecho de que
sean los altos cargos los
que se interesen por sacar
el máximo provecho de
las cualidades de sus cola-

boradores, todo con el
objetivo de lograr una
mayor productividad en
las empresas y, con ello,
seguir creando empleo y
riqueza para la provincia
de Guadalajara.

Centro de estudios
Por su parte el Centro de
Estudios Superiores
Empresariales de CEOE-
CEPYME Guadalajara
ha continuado con sus
jornadas formativas de
alta dirección dirigida a
mandos intermedios, di-
rectivos y empresarios.
Unos curso donde se ha
intentado satisfacer las
necesidades formativas
de las empresas de la pro-
vincia de Guadalajara,
todo con profesores y
profesionales de recono-
cido prestigio en cada una
de las materias tratadas.
En este primer año de an-
dadura del Centro de
Estudios Superiores
Empresariales de la pa-
tronal alcarreña se han

impartido cursos como el
de liderazgo, motivación
y coaching, gestión finan-
ciera en la empresa o el de
técnicas avanzadas de ne-
gociación. Alguno de
ellos, como el de lideraz-
go se ha repetido en va-
rias ocasiones debido a la
demanda de alumnos
existente.
Una participación que ha
hecho que se sigan pro-
gramando más cursos y
que de cara al año que
viene el Centro de
Estudios Superiores
Empresariales de CEOE-
CEPYME Guadalajara
aumente su actividad for-
mativa, todo, en pro de
mejorar la formación en
la provincia de
Guadalajara.
Hay que recordar que
estos cursos están basa-
dos en la modalidad de
bonificación a las cuotas
de la seguridad social, por
lo que el alumno ha podi-
do beneficiarse de estos
descuentos.
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25.325 visitantes abarrotan la iii
Feria del Stock de Guadalajara
El domingo a última hora tuvo lugar el sorteo de los 4.000 euros en cheques que los
agraciados podrán gastarse en los establecimientos participantes en el evento. La
feria ha dejado un buen sabor de boca, tanto a la organización como a los comercios

Marta Sanz / Guadalajara

De rotundo éxito, así se puede
calificar la tercera edición de la
Feria del Stock de Guadalajara,
donde más de 25.300 personas
se acercaron hasta la Plaza de
Toros de la capital alcarreña en
busca del “chollo” entre los 45
stands de artículos tan variados

como las gafas de sol, la informá-
tica, pasando por la ropa, calza-
do, los complementos o lo rela-
cionado con la salud.
Una feria que ha estado organi-
zada por la Federación de
Asociaciones de PYMES y
Autónomos del Comercio de la
provincia de Guadalajara (FE-

DECO), el Ayuntamiento de
Guadalajara y otros, además de
contar este año con la colabora-
ción de la Junta de Comunidades
de Castilla-La Mancha. 
Trimax, empresa en cargada de
velar por el buen funcionamien-
to ha confirmado que, además
de los ya mencionados visitantes,
el momento álgido fue el sábado
por la tarde, cuando la carpa ins-
talada en el coso de las Cruces re-
cibió a más de 5.000 personas.
Unas visitas que se prolongaron
hasta última hora de la tarde del
domingo cuando tuvo lugar el
sorteo de los 4.000 euros en che-
ques para aquellos compradores
que depositaron su papeleta en

la urna y que, los agraciados, de-
berán gastarse en los estableci-
mientos participantes en la feria.
En esta ocasión se dio un cheque
de 1.000 euros, dos de 500, cinco
de 200 y diez de 100 euros.

Satisfacción
Los organizadores de esta III
Feria del Stock de Guadalajara se
mostraron, a su finalización,
“muy satisfechos” de los resulta-
dos conseguidos, no sólo de visi-
tantes, sino también de ventas,
pues aunque algunos comercian-
tes reconocieron que “se ha ven-
dido algo menos” que en edicio-
nes anteriores, no han faltado los
compradores y el negocio para el
pequeño comercio de
Guadalajara. Y así, la gran mayo-
ría reconocieron que “volvere-
mos a participar en una nueva
edición”. Una cita que ya se ha
consolidado en el calendario de
eventos de capital alcarreña.
Este año, como novedad, los ex-
positores y visitantes se encon-
traron con una mayor superficie,

El sábado por la tarde
fue el momento de
máximo apogeo de
público en la Plaza 
de Toros, donde se 
celebro el evento

Ayuntamiento y comerciantes presentaron la mascota del Plan de Dinamización. /M.S.M.

875 metros cuadrados, lo que
hizo posible que hubiera más
stands, 45 y una mayor amplitud,
con éstos más grandes y unos pa-
sillos más amplios que evitaron
la sensación de agobio de otros
años en los momentos de mayor
aglomeración de gente.
Además del bar y la terraza de
otras ediciones, que aprovechó
el todavía buen tiempo existen-
te, se contó con una cafetería en
el interior del recinto, así como
de una ludoteca para los más pe-
queños, donde los magos y
cuentacuentos hicieron las deli-
cias de todos los que hasta ella se
acercaron, ya fuera a descansar o
a jugar para dejar a sus padres re-
alizar con más calma las com-
pras. El castillo hinchable de la
entrada y la bazucada, también
centraron la atención de los pre-
sentes.
Con esta feria los comerciantes,
que siguen reclamando otra en
primavera, liberan sus almacenes
de la mercancía que no han ven-
dido durante la temporada, así,
además de hacer negocio vacían
sus espacios para poder hacer
frente a los nuevos pedidos de la
nueva temporada. Un evento
que con su cierre de puertas ya
ha empezado a trabajar en la pró-
xima edición, todo para dar a co-
nocer, un poco más, el pequeño
comercio de Guadalajara, pues
esta feria, además de para liqui-
dar el stock se ha convertido en
el mejor escaparate de los co-
mercios para darse a conocer
ante los ciudadanos y visitantes
de la capital.
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Continúa el cierre de
empresarios autónomos
Las cifras auguran que el número de autónomos 
va a seguir reduciéndose en la provincia

Ester Simón / Guadalajara

Según los datos, provisio-
nales, facilitados por el
Ministerio de Trabajo e
Inmigración, el número de
autónomos de la región va
a seguir decreciendo.  Pues
una vez más, la diferencia
entre altas y bajas, en tér-
minos provisionales, es ne-
gativa en 50.
Desde CEAT
Guadalajara, no queremos
sacar ninguna conclusión
precipitada a partir de
estos datos, pues para ello
hay que esperar a la publi-
cación de los datos reales,
pero cabe esperar que el
número de negocios ges-
tionado por autónomos
siga reduciéndose. 
Si ahora analizamos los
datos reales hasta septiem-
bre, tenemos que destacar

que un total de 2.736 autó-
nomos han cerrado su ne-
gocio a lo largo de estos
nueve meses. Si descom-
ponemos está informa-
ción por sectores, el más
perjudicado ha sido el de la
construcción, seguido de
agricultura, servicios e in-
dustria. Destacando, den-
tro del sector servicios, la
creación de 22 empresas.
Para proporcionar un
toque de optimismo hay
que mencionar que, aun-
que sigue habiendo bajas,
éstas cada vez son meno-
res, a la vez que el número
de altas en el Régimen
Especial de Trabajadores
Autónomos también au-
menta. De hecho, en sep-
tiembre la diferencia entre
altas y bajas fue de menos

30 un número bastante
bajo si lo comparamos con
las menos 223 que hubo en
enero.
En el resto de la región, la
situación es similar, pues
los autónomos también se
están viendo forzados a
cerrar y con ello quedarse
sin su medio de vida, con-
cretamente en lo que va de
año lo han hecho 22.266,
abriéndose únicamente
14.810 nuevos estableci-
mientos.
Estos datos solo recogen
las cifras hasta septiembre,
pero hay que destacar que
los datos provisionales si-
guen mostrando valores
pesimistas, es decir, que los
autónomos siguen dismi-
nuyendo día a día en nues-
tra región, y por lo tanto la

cifra de bajas seguirá au-
mentando.
Por provincias, en estos
nueve meses, Toledo es la
que más bajas ha sufrido
en términos absolutos en
el RETA, concretamente
8.706. Seguida de Ciudad
Real, Albacete,
Guadalajara y Cuenca. Si
comparamos estas bajas
acumuladas con el núme-
ro total de autónomos que
había a principio de año
vemos que Guadalajara es
la que presenta un mayor
porcentaje de bajas respec-
to al número total de autó-
nomos en enero, con un
17’95%, frente al 12’56%
de Albacete, el 12’79% de
Ciudad Real, el 10’05% de
Cuenca y el 16’06% de
Toledo. Este mismo co-
ciente es de 14% para el
conjunto regional y del
13’97% para el nacional.
En el conjunto nacional,
un total de 462.399 empre-
sarios autónomos que han
cerrado, cifras que aumen-
tarán en cuanto le añada-
mos las cifras del mes de
octubre.
Una vez más la Asociación

Intersectorial de
Autónomos de
Guadalajara (CEAT
Guadalajara) integrada en
CEOE-CEPYME
Guadalajara, quiere mos-
trar su preocupación por la
situación en que se en-
cuentran estos empresa-
rios, empresarios que sus-
tentan el 80% de la econo-
mía nacional y que hacen
que el mercado funcione
con normalidad. 
Además resaltar, que se-
guimos revindicando y lu-
chando por los derechos
de los autónomos.
Queremos que se les con-
cedan los mismos dere-
chos que al resto de traba-
jadores, porque son em-

presarios que han estado
pagando sus impuestos
durante muchos años, y
que ahora, encima de que-
darse sin su medio de
vida, se encuentran sin
ninguna fuente de ingre-
sos con la que poder se-
guir viviendo y en muchos
de los casos con la que
poder sustentar a su fami-
lia. Consideramos funda-
mental, que reciban una
prestación por desempleo
con la que poder salir ade-
lante, ya que las necesida-
des vitales son comunes
tanto para un empresario
autónomo que cierra su
negocio como para un
empleado que se ha que-
dado sin trabajo. 

Las bajas acumuladas de los autónomos ha aumentado.  / Elab. propia. 
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La internacionalización de las
PYMES en un nuevo curso
Está organizado por el iPEX, con la colaboración
de CEOE, Caja de Guadalajara y la EOi
 E. de G. / Guadalajara

Siguiendo con la apuesta de
CEOE-CEPYME
Guadalajara por una forma-
ción de calidad la semana pa-
sada presentó el curso on-line
de internacionalización de
PYMES donde colabora
junto con Caja de
Guadalajara. Un proyecto
que se desarrolla a través del
Instituto de Promoción
Exterior de Castilla-La
Mancha (IPEX), junto con la
Escuela de Organización
Industrial (EOI) y que será
impartido en la provincia de
Guadalajara.
Este curso, que es de carácter
gratuito, está financiado por
el Fondo Social Europeo, el
ministerio de Industria y el
IPEX y será impartido por la
EOI, en colaboración con la
patronal alcarreña y la caja
provincial, tiene como objeti-
vo impartir a los alumnos los
conocimientos sobre el co-
mercio exterior necesarios
para llevar a cabo un proceso
de expansión internacional
de sus empresas y que este se
haga con éxito.
Un curso, en la modalidad
on-line, dirigido, principal-
mente, a empresarios, geren-

tes directivos, técnicos y man-
dos intermedios de las
PYMES que tienen capaci-
dad exportadora.
Esta formación dará comien-
zo a mediados del mes de no-
viembre y tendrá una dura-
ción aproximada de seis
meses con una carga lectiva
de 450 horas donde, entre
otros temas, se verán concep-
tos como el proceso de globa-
lización, la introducción del
derecho empresarial, el co-
mercio electrónico, la fiscali-
dad empresarial o la logística
y el transporte internacional.
Todo bajo la modalidad on-
line con sesiones presenciales
que se realizaran en la sede de
CEOE Guadalajara.
En la exposición del curso de
internacionalización de
PYMES han estado presen-
tes el presidente de CEOE-
Guadalajara, Agustín de
Grandes, José Luis Ros, pre-
sidente de Caja de
Guadalajara, Elder Chong,
representante del IPEX, así
como Juan Ángel Montero,
representante de la EOI y
Olegario Llamazares, direc-
tor del curso. Todos han coin-
cidido a la hora de ver en la

formación de los directivos
de las empresas una gran
oportunidad para mejorar la
calidad y competitividad de
las empresas alcarreñas y que
estas vendan fuera de nues-
tras fronteras lo que no pue-
den vender ahora mismo en
nuestro país. Por lo que ven
este curso e iniciativas pareci-
das como algo necesario para
continuar con el crecimiento
de la provincia de
Guadalajara. 
Así, Agustín de Grandes, re-
conoció el éxito que ha teni-
do la convocatoria del curso,
que ha tenido una gran acep-
tación con lo que ha dado
motivo para que ya se esté
preparando un segundo
curso de internacionalización
de PYMES para que ningún
directivo de estas empresas se
quede sin la posibilidad de
aprender como internaciona-
lizar su producto.
Aquellos empresarios, direc-
tivos y mandos intermedios
de las empresas interesados
en el curso, pueden encontrar
más información al respecto
en www.ceoeguadalajara.es,
en el departamento de
Comercio Exterior.

Los taxistas mantendrán 
las tarifas para 2010
La Asociación de Autotaxis de Guadalajara podrán
recoger viajeros en la estación del AVE

 E. de G. / Guadalajara

La Asociación de Autotaxis
de Guadalajara, integrada
en CEOE-CEPYME
Guadalajara, ha manifesta-
do esta mañana su decisión
de solicitar la no subida de
tarifas para el año 2010.
Esta decisión se ha tomado
como ha manifestado el
presidente de la Asociación,
Antonio Lope, “como soli-
daridad a los ciudadanos de
Guadalajara” y es que la cri-
sis ha hecho que la Junta
Directiva del servicio de au-
totaxi tome esta decisión.
Una congelación de tarifas
que afectará a Guadalajara y
alrededores, pues los des-
plazamientos de larga dis-
tancia, como explicó Lope

“los decide el ministerio de
Fomento y no entra en
juego ni en consistorio ni
los propios taxistas”. Una
ayuda que seguro beneficia-
rá a los usuarios de este ser-
vicio.
Por otra parte, Antonio
Lope ha aprovechado la
ocasión para comunicar,
públicamente, una resolu-
ción que se conocía el pasa-
do 14 de octubre tras su pu-
blicación en el Boletín
Oficial de Castilla-La
Mancha, y es el hecho de
que tras la polémica con el
taxista de Yebes, a partir de
este día, los taxistas de
Guadalajara podrán coger
viajeros en la estación del

AVE que se encuentra en el
término municipal de
Yebes. Unos servicios que
respetarán el orden de llega-
da del vehículo y dando
prioridad para el servicio a
la única licencia de esta lo-
calidad.
Así, la Asociación de
Autotaxi de Guadalajara, y
en su nombre su presiden-
te, Antonio Lope, ha queri-
do agradecer a la consejería
de Ordenación del
Territorio la pronta resolu-
ción de este conflicto, todo
en pos de un mejor servicio
a los usuarios de este medio
de transporte.
Así todos aquellos que
quieran utilizar este servicio
público deberán ponerse en
contacto con ellos a través
del 949-21-22-45 o en el
949-22-98-69.

Esperan que la medida sea bien acogida por los usuarios.  / Marta Sanz

Los 
desplazamientos
de larga distancia
constarán lo
mismo, esto es
por Fomento
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asesores de empresa
El número de conflictos
subió un 11,59%
Las horas perdidas por huelgas aumentaron un
17,71% respecto al mismo periodo del año pasado

E. de G. / Guadalajara

Las horas de trabajo perdidas
en España durante los nueve
primeros meses de 2009 as-
cendieron a 35.498.908,
como consecuencia de las
751 huelgas contabilizadas,
que afectaron a empresas y
sectores con un total de
2.171.703 trabajadores cen-
sados, de los que 320.440 re-
sultaron directamente impli-
cados, según los datos del in-
forme sobre  conflictividad
laboral, realizado por los ser-
vicios técnicos de CEOE.
Respecto al mismo periodo
de 2008, el número de huel-
gas subió un 11,59%; la suma
de trabajadores en huelga au-
mentó un 27,71% y las horas
de trabajo registraron un in-
cremento del 17,71%.
Por lo que se refiere a la con-
flictividad estrictamente la-
boral –la que quedaría al de-
ducir de esos totales las canti-
dades correspondientes a
huelgas protagonizadas por
funcionarios o trabajadores
empleados en servicios de
carácter público y aquellas
otras que respondieron a
motivaciones de índole ex-
tralaboral-, el informe de
CEOE señala que durante el
periodo comprendido entre

el 1 de enero y el 30 de sep-
tiembre, se registraron 579
paros, con 672.818 trabaja-
dores en plantillas, 101.613
implicados y 20.122.091
horas perdidas. En compara-
ción con igual periodo de
2008, el número de huelgas
se incrementó en  un
18,65%, la suma de trabaja-
dores implicados disminuyó
un 1,21% y las horas no tra-
bajadas aumentaron un
61,40%.

Septiembre
Durante el pasado mes de
septiembre se produjeron
106 huelgas, que afectaron a
sectores y empresas con un
total de 149.169 trabajadores
censados, de los que 63.793
resultaron directamente im-
plicados, lo que representa
un 42,77%. Como conse-
cuencia de estas alteraciones
se perdieron 3.539.774 horas
de trabajo, un 51,19% más
que en septiembre de 2008.
Las huelgas aumentaron un
39,48% respecto a idéntico
mes del año pasado.
En cuanto a la conflictividad
estrictamente laboral, en sep-
tiembre se produjeron 86
paros, con 57.828 trabajado-

res en plantillas, 14.511 impli-
cados y 1.601.990 horas de
trabajo perdidas. Respecto al
mismo mes del año anterior,
los conflictos contabilizados
subieron un 43,34%, el nú-
mero de trabajadores impli-
cados creció un 5,86% y las
horas perdidas  anotaron un
incremento del 26,57%.
Por áreas territoriales, la con-
flictividad laboral de sep-
tiembre, globalmente consi-
derada, incidió especialmen-
te en la provincia de
Barcelona, con 11 huelgas. A
continuación, se situaron
Madrid, con diez; Vizcaya,
con 6; Sevilla, Valencia y
Zaragoza, con 5; Cádiz,
Navarra y Las Palmas, con 4
y Álava, con 3. Atendiendo a
los trabajadores que secun-
daron las huelgas, Barcelona
destacó sobre el resto de de-
marcaciones, con 3.456, se-
guida de Zaragoza, con
1.331; Madrid, con 1.201;
Valencia, con 1.131; Cádiz,
con 680; Vizcaya, con 605;
Sevilla, con 522; Navarra,
con 518; Murcia, con 333 y
Toledo, con 325.
Desde la perspectiva de las
horas no trabajadas por huel-
gas, encabezó la lista Madrid,

con 483.508; seguida de
Barcelona, con 360.546;
Vizcaya, con 307.776;
Asturias, con 110.968; Jaén,
con 100.224; Pontevedra,
con 74.832; Cádiz, con
57.360; Navarra, con 49.248;
Álava, con 47.632 y Alicante,
con 40.880.
Los sectores o ramas de acti-
vidad económica más afec-
tados por las huelgas de sep-
tiembre de 2009, teniendo en
cuenta el número de horas
perdidas, fueron transportes
y comunicaciones; educa-
ción; metal; agricultura y ga-
nadería; extracción y trans-
formación de minerales no
energéticos y productos de-
rivados; textil y confección;
construcción; alimentación,
bebidas y tabaco; actividades
sanitarias; industrias quími-
cas y “otros servicios”.
El informe de CEOE indica
que de las 106 huelgas inicia-
das en el citado mes, 7 afecta-
ron a empresas o servicios de
carácter público, que fueron
protagonizadas por 46.978
trabajadores y ocasionaron la
pérdida junto con las que
empezaron en meses ante-
riores de 1.730.920 horas de
trabajo, el 48,90% del mes.
De esas horas perdidas,
1.236.328 corresponden a 17
huelgas que comenzaron en
meses anteriores, lo que su-
pone el 71,43% y fueron se-
cundadas por 13.175 trabaja-
dores.

Causas
En cuanto a las principales
causas de conflictividad la-
boral, el informe destaca en

el mes de septiembre la con-
flictividad asociada a la trami-
tación de expedientes de re-
gulación de empleo. En rela-
ción con dicha causa, se pro-
dujeron 32 huelgas que origi-
naron la pérdida de
1.050.516 horas de trabajo, a
las que habría que añadir
382.528 horas procedentes
de ocho huelgas iniciadas en
meses anteriores y que se
mantuvieron  en el mes de
septiembre, lo que arroja un
total de 1.434.044 horas de
trabajo.
Para lograr el abono de sala-
rios atrasados se convocaron
otras 15 huelgas, con 633
participantes directos y
59.560 horas no trabajadas.
En demanda de “diversas
mejoras”, independiente-
mente del convenio, se inicia-
ron 14 huelgas, con 48.231
trabajadores participantes en
las mismas y 1.234.376 horas
de trabajo perdidas, el
34,88%. Además, se prolon-
garon otros diez conflictos
iniciados en meses anterio-
res, con otros 4.474 partici-
pantes directos y 726.288
horas perdidas, el 58,84% del
total mensual.
En las cinco huelgas inicia-
das en septiembre por las ne-
gociaciones de convenios
colectivos se perdieron
652.936 horas de trabajo.
Durante el citado mes per-
manecieron abiertas otras
doce huelgas por esta causa
que originaron la pérdida de
587.256 horas de trabajo, lo
que en total supone
1.240.192 horas de trabajo
perdidas. 

 E. de G. / Guadalajara

La Fundación de las Cajas de
Ahorros (Funcas) estima que
la recaudación esperada por
el Gobierno en las reformas
del IRPF y del IVA se encuen-
tran sobrevaloradas en más
de un 30%, por lo que calcula
que se recaudarán 8.068 mi-
llones de euros, 3.582 millo-
nes menos que los previstos
por el Ejecutivo (11.650 mi-
llones).
Según el Gobierno, la elimi-
nación de la deducción de
400 euros en el IRPF, el au-
mento de la tributación de las
rentas de capital (del 18% al
19% para los primeros 6.000
euros y al 21% para el resto) y
el incremento del IVA (el tipo
general se eleva del 16% al
18% y el reducido del 7% al
8%) tendrá un impacto re-
caudatorio del 1,11% del PIB
estimado para 2010, mientras
que Funcas rebaja esta previ-
sión hasta el 0,77%.
Desglosando la recaudación
prevista por figuras impositi-
vas, las cajas de ahorros calcu-
lan que la eliminación de la de-
ducción de 400 euros en el
IRPF y el aumento de las ren-
tas de capital supondrá a la
Hacienda Pública unos ingre-
sos extra de 4.209,5 millones
de euros, frente a los 5.340,5
millones de euros estima-
dos por el Gobierno.

El gobierno
sobrevalora el
impacto de la
subida fiscal
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Cuatro nuevas empresas
están instaladas ya en el
Centro de Nuevas
Tecnologías, con lo que son ya
ocho las empresas que han
elegido este edificio como
sede para lanzar sus proyectos.
El pasado mes de septiembre,
el delegado de Industria,
Energía y Medio Ambiente,
Alberto Rojo, asistió junto al
director del centro, Miguel
Cambas, a la firma de los con-
tratos de arrendamiento de
los espacios que estos nuevos
emprendedores ocupan ya
desde este mismo mes.
Estas cuatro nuevas empre-
sas, al igual que las ya instala-
das tienen como nexo común
el uso de las nuevas tecnologí-
as para desarrollar sus merca-
dos de trabajo. Las empresas
que han firmado su contrato
de arrendamiento son
“Digital Asesores Franquicias

Cuatro nuevas empresas
para el Centro de Empresas
El delegado de industria, Energía y Medio Ambiente asistió a la firma
de los contratos con los nuevos emprendedores, donde también
estuvo presente el director del Centro, Miguel Cambas.

 E. de G. / Guadalajara

La demanda de energía eléc-
trica en la Península se situó
en octubre en 20.328 gigava-
tios hora (GWh), lo que su-
pone un descenso del 2,7%
con respecto al mismo mes
de 2008, y una caída intera-
nual 1,5 puntos superior al
1,2% registrado en septiem-
bre, según datos de Red
Eléctrica de España (REE).
La caída de octubre es la
mayor desde junio, cuando la
demanda descendió un
3,1%, pero dista del desplo-
me registrado en abril, del
12,5%. En julio la caída había
sido del 2%, frente al 1,1%
de agosto y el 1,2% de sep-
tiembre.
En todo caso, REE explica
que el mayor descenso de oc-
tubre se explica por los efec-
tos de laboralidad y tempera-
tura. Corregidos estos efec-
tos, el descenso habría sido
similar al de septiembre, del
1,2%.
Entre enero y octubre, la de-
manda acumulada se situó
en 208.554 GWh, un 4,6%
menos que en el mismo pe-
riodo del 2008.

Cae la 
demanda de
energía en
octubre

formación de los asuntos re-
lacionados con su
Comunidad a cualquier hora
del día, utilizando una clave de
usuario que le permite conec-
tarse a través de Internet, re-
duciendo así los tiempos  y eli-
minando trámites y docu-
mentación.
“Cristina Chichón Abarca”,
es una empresa dedicada a la
enseñanza y formación conti-
nua de idiomas online. La em-

presa está capacitada para
atender a cualquier tipo de
clientes, ya sean jóvenes estu-
diantes o ejecutivos. La idea es
que los alumnos pueden asis-
tir si desean físicamente a al-
gunas clases en la sede de la
empresa, pero también pue-
dan seguir su curso a través de
Internet, vía telefónica y me-
diante videoconferencias,
permitiendo así mantener su
formación desde casa o inclu-
so durante periodos de viajes.
“Herdel” es una consultoría
dedicada al asesoramiento en
gestión de riesgos y comercia-
lización de seguros que nace
con un nuevo concepto del
mundo asegurador y para dar
respuesta a nuevas situaciones
del mercado.
Así, esta empresa desarrolla su
proyecto vía online y dirigido
a mercados específicos, así
como a los asuntos relaciona-
dos con la salud. La iniciativa

Momento de la firma de los nuevos empresarios del Centro. /E. de G.

surge ante la puesta en marcha
de nuevos proyectos que hoy
en día se están llevando a cabo
y que las compañías de segu-
ros tradicionales no contem-
plan en sus paquetes.
En cuanto a “Digital Asesores
Franquicias” se centra en la
asistencia técnica informática
con servicio a domicilio.
El delegado de Industria
animó a estos emprendedo-
res a trabajar para sacar ade-
lante su proyecto y les ha brin-
dado la colaboración del
Gobierno regional en lo que
necesiten en sus primeros
pasos, al tiempo que les ha de-
seado suerte en esta nueva an-
dadura.
El centro de Nuevas
Tecnologías comenzó a fun-
cionar e pasado verano y ya
son ocho las empresas instala-
das en el mismo y es posible
que antes de que finalice el año
lleguen algunos nuevos em-
prendedores más. 
Las empresas que se instalan
en el centro disfrutando las
ventajas de un edificio nuevo,
equipado y con un alquiler
simbólico el primer año, que
se eleva un poco el segundo y
casi se iguala al del mercado en
el tercero, impulsando así a las
empresas a que, una vez pasa-
dos los primeros años, si el
proyecto es viable se instalen
por su cuenta dejando espacio
para otros proyectos.

S.L.”, “Herdel Hispania S.L.”,
“Cristina Chichón Abarca” y
“Velar S.L.”.

Las empresas
“Velar” es una empresa cons-
tituida íntegramente por mu-
jeres, que se dedica a la gestión
inmobiliaria y de fincas a tra-
vés de nuevas tecnologías. De
este modo, los clientes de
“Velar” pueden tener contac-
to con su administrador e in-
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Los empresarios de la provincia
aprenden como vender fuera
La jornada ha estado organizada por CEOE-CEPYME
Guadalajara en colaboración con la Diputación Provincial, 
el iPEX y La Caixa
M.S.M. / Guadalajara

La semana pasada tuvo lugar lugar
una nueva jornada de comercio
exterior organizada por el depar-
tamento de Comercio Exterior de
CEOE-CEPYME Guadalajara,
junto con el Instituto de
Promoción Exterior de Castilla-
La Mancha (IPEX) y la colabora-
ción de la Diputación Provincial
de Guadalajara, en virtud al con-
venio de colaboración firmado
entre ambas instituciones y por el
cual acuden y apoyan todos los
actos que la patronal alcarreña ce-
lebra, mostrando así su apoyo al
empresariado de la provincia,
pues la unión de estas dos institu-
ciones anima a los empresarios a
seguir trabajando por el desarrollo
de la provincia de Guadalajara.
En esta ocasión ha sido bajo el epí-
grafe “Vender fuera: ¿oportuni-
dad, conveniencia o necesidad?,

donde los empresarios y empren-
dedores de la provincia de
Guadalajara pudieron ver cual es
el escenario por el que se están
moviendo las empresas alcarreñas
fuera de nuestras fronteras, así
como se pudo ver la balanza co-
mercial de Guadalajara y de
Castilla-La Mancha.
El ponente, Miguel Cayuela, direc-
tor de Comercio Exterior de La
Caixa, territorial de Castilla y León
y Castilla-La Mancha, continuó su
exposición mostrando cuáles son
los mercados de la Unión
Europea con los que compiten las
empresas y los productos de la
provincia de Guadalajara, cen-
trándose, especialmente, en aque-
llos sectores más susceptibles de
negocio para las empresas alcarre-
ñas.
Como dar el paso para realizar la

El mercado chino,
una oportunidad
para los alcarreños
En la reunión estuvo el consejero
Económico y comercial de la 
Embajada de China en España

E. de G./ Guadalajara           

Recientemente ha tenido lugar una
nueva jornada de comercio exte-
rior organizada por el departamen-
to de Comercio Exterior de
CEOE-CEPYME Guadalajara,
junto con el IPEX y la colabora-
ción de la Diputación Provincial de
Guadalajara. En esta ocasión ha
sido el mercado chino el que cen-
tró la ponencia haciendo ver a los
cerca de 15 empresarios presentes
las oportunidades que hay en este
país, sobre todo en lo que se refiere
a los productos agroalimentarios. 
En esta ocasión se contó con la pre-
sencia de Yan Hui, consejero
Económico y Comercial de la
Embajada de China en España,
quien mostró a los empresarios

presentes la actual situación econó-
mica del país, así como las oportu-
nidades económicas que se están
dando ahora para los productos es-
pañoles. Hay que recordar que
China es un mercado muy intere-
sante, más que en años anteriores,
y se presupone que será uno de los
países que primero salga, por lo que
invertir en este país es apostar sobre
seguro. Por su parte, Manuel
Herranz, miembro del Consorcio
de Exportadores de Castilla-La
Mancha (CECAMA), explicó
como ellos trabajan con este país
desde 2003, donde el principal pro-
ducto que exportan de la región es
el aceite de oliva, además de vina-
gre, aceitunas y cava de otras regio-
nes.

primera venta en un mercado ex-
tranjero y como hacerla sin riesgos
fue otro de los temas tratados por
el ponente y que mantuvo la aten-
ción de los más de 60 asistentes a
la jornada que, en esta ocasión se
celebró en el Centro de Empresas
de Guadalajara. Además de esto
Cayuela mostró unas soluciones
fáciles, innovadoras e inmediatas
para la cadena comercial, de sumi-
nistro y financiera de las empresas.
Todo generó preguntas entre los
asistentes que el ponente ha res-
pondido en el turno del coloquio,
todo, para dejar claras las dudas de
los empresarios y emprendedores
de la provincia de Guadalajara
para que vean que exportar al ex-
terior es un negocio seguro y una
opción muy válida para superar la
crisis y salir reforzados de la
misma.  
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cerca de su casa, desde am-
bicionar el automóvil del
jefe a realizar su sueño de in-
fancia. 
Puede haberse dicho mil
veces en su cabeza:
“¿Porqué estoy trabajando
para este tío?”, “Conozco
mas del negocio que él.”,
“Soy yo el que valoran los
clientes”, “¿Si el puede lle-
var el negocio porque no
yo?”, “Yo también puedo y
voy a hacerlo..” 
El caso es que después de
esa decisión, el mundo deja
de ser el mismo. 
Ya solo piensa en cuando
llegará el momento en el
que tendrá su propio nego-
cio, en el que será indepen-
diente, en el que tomará sus
propias decisiones, en el que
será dueño y señor de su
vida y destino. 
Con la excitación del nuevo
negocio no es consciente de
lo que esta ocurriendo y de
las implicaciones corres-
pondientes. 
El mayor error es pensar

que si entiende el trabajo
técnico, también entenderá
un negocio basado en dicho
trabajo técnico. Ambos
conceptos son totalmente
distintos y este fatal error
marcará el destino de su ne-
gocio. 
Para un técnico que sufre de
un ataque de “empresaritis
aguda”, un negocio no es un
negocio sino un sitio donde
trabajar, y por lo tanto: El
fontanero abre una fonta-
nería. El panadero abre una
panadería. La estilista abre
un salón de belleza. El inge-
niero una consultoría. 
Todos ellos creen que sien-
do expertos en el trabajo
técnico, inmediatamente es-
tarán cualificados para lle-
var un negocio de este tipo
de actividad…. CRASO
ERROR! 
No solo eso, sino que cono-
cer el trabajo técnico puede
convertirse en un peso im-
portante en el proceso. 
Si el empresario no supiese
hacer los aspectos técnicos

La difícil decisión de montar
su propio negocio
Algunos trabajadores por cuenta ajena, saturados con su modo de vida o buscando 
una mayor calidad en esta, deciden montar sus propias empresas y trabajar para uno
mismos. Tienen que tener en cuenta determinadas pautas para que éste triunfe

tendría que aprender como
hacerlos hacer. Se vería for-
zado a aprender como
hacer funcionar el negocio
en lugar de hacer el trabajo
él mismo. 
El drama es que cuando el
técnico se da cuenta de la si-
tuación, ya es esclavo de un
negocio, que supuestamen-
te lo iba a liberar de las limi-
taciones de trabajar para
otros. 

¿Qué hacer?
El primer reto es tomar
consciencia de la situación
de su empresa y asumir la re-
alidad. ¿Cuáles son los re-
sultados de su negocio? 
El segundo reto puede ser
complementar sus conoci-
mientos técnicos, con AC-
TITUDES, orientadas al
negocio (comunicación,
asertividad, liderazgo, em-
patía, delegación). Esto le
permitirá ir tomando con-
trol de su situación y orien-
tar su negocio. 
El tercero será diseñar el

tipo de negocio que quiere.
Puede tratarse de un peque-
ño negocio de nicho o un
negocio multitudinario. 
Es cierto es que usted puede
ser un buen profesional y
estar orgulloso de cómo le
valoran los clientes. Su pro-
fesionalidad no da lugar a
dudas, nadie tiene su
“toque” para solventar los
problemas. Es fantastico! 
Solo un pequeño PERO: Si
el negocio depende total-
mente de usted (o de lo que
usted hace), NO PUEDES
ALEJARTE DEL NEGO-
CIO. No puedes tomar va-
caciones, no puedes vender
el negocio, sigue usted escla-
vo de su negocio aunque
ahora sea más productivo. 
Su cuarto reto es modelar
personal con sus capacida-
des técnicas, sus metodolo-
gías y sus actitudes. 
Entonces habrá consegui-
do su deseo. Un negocio
que trabaje para usted en
lugar de un negocio para el
que usted trabaje. 

Hilario Martínez / Guadalajara

Al pensar en un empresario,
a menudo nos viene a la
mente la imagen de una per-
sona segura de si misma,
atrevida, visionaria, com-
prometida, nacida para so-
portar los embates de los
mercados, y liderar un ne-
gocio sea cual sea la situa-
ción, consiguiendo los ma-
yores éxitos y reconoci-
mientos. Viendo en cada
crisis en cada reto una opor-
tunidad de desarrollar nue-
vas áreas, una ocasión para
ponerse a prueba. 
Si bien existen algunos de
estos campeones, la mayo-
ría corresponden a otro per-
fil. Son seres mucho mas
cercanos al resto de los hu-
manos, con sus luces y som-
bras, disfrutando de éxitos y
también de fracasos. 
De los miles de empresarios
españoles, muchos son los
que se despiertan cada día
sin sensación de éxito, con
ganas de tirarlo todo por la
borda, con pocos ánimos
para sonreír. Agotados por
un día al día que les desbor-
da. Sin desear reír ni siquie-
ra sonreír al día que se les
abre. 
¿No fueron todos en algún
momento empresarios?
¿Qué pasó con el empren-
dedor que un día decidió
crear un negocio? ¿Qué ha
ocurrido con su visión? 
¿Qué queda del empresario
que un día se lanzó a crear
empresa? Muchos solo dis-
frutaron de esta situación de
empresario, el tiempo de fir-

mar la documentación.
Después pasaron a ser em-
pleados de su propia em-
presa. 

La decisión
El empresario no es una
raza a parte, criada en incu-
badoras especiales. No
nace, sino se hace. 
En algún momento de su
vida una persona decide ser
empresario. ¿Y qué esta ha-
ciendo esta persona antes
de esta decisión? 
Probablemente trabaje para
una empresa. Y seguramen-
te ejerce en tareas técnicas
(contable, comercial, técni-
co, mecánico, arquitecto, di-
señador, creativo, etc) 
Seguro que es además buen
profesional en su especiali-
dad y que su empleador lo
aprecia mucho. 
¿Qué le empuja a dejar este
trabajo y a convertirse en
empresario? 
Puede ser cualquier cosa,
desde sentirse poco valora-
do a desear trabajar mas
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El mercado automovilístico
crecerá un 29% en octubre
Será con más de 100.000 coches vendidos. La venta de coches a particulares se
incrementará un 57% impulsada todavía por el Plan 2000E. un impulso para un
sector que estaba muy mermado a consecuencia de la crisis

E. de G. / Guadalajara

El mercado automovilístico de
nuestro país superará las
100.000 unidades vendidas en
octubre y aumentará un 29%
respecto al mismo mes del año
pasado, según datos de la con-
sultora MSI para la Federación
de Asociaciones de
Concesionarios de la
Automoción (FACONAUTO). 
Según esta misma proyección, el
canal de particulares, al que
atienden directamente los con-
cesionarios españoles, sigue “ti-
rando” del mercado y experi-
mentará una fuerte subida del
57%, acabando el mes con unas
78.000 matriculaciones. Hasta
ayer, se habían matriculado
55.754 unidades en este canal,
frente a las 38.934 de hace un
año, lo que ya supone un incre-
mento del 43%, informó FA-
CONAUTO.
Para la patronal de los concesio-
narios, “el anuncio del
Ministerio de Industria del sába-
do pasado sobre la prórroga del
Plan 2000E ha permitido que la
venta de coches no se haya para-

las asociaciones de concesiona-
rios oficiales presentes en
España. En la actualidad, for-
man parte de ella 3.188 conce-
sionarios de turismos y 311 de
vehículos industriales, de los que
dependen aproximadamente las
3.588 empresas de la red secun-
daria de distribución, lo que
suma más de 7.087 pymes de au-
tomoción en España. Estas em-
presas generan 150.000 empleos
directos y una cifra de negocio
de 80.000 millones de euros
anuales.

do, como se temía el sector, y
que el mes de octubre arroje, fi-
nalmente, estas cifras positivas”.
Según los datos dados a conocer
por FACONAUTO, todas las
comunidades autónomas, salvo
Melilla, registran cifras de venta
positivas hasta ayer. Destaca, sin
embargo, el buen comporta-
miento que está teniendo la
Comunidad Valenciana, donde
las matriculaciones suben un
73% en lo que va de mes.
En esta misma línea ascedente
están el País Vasco (+67,7%),
Extremadura (+65%), Aragón
(+64%), Galicia y La Rioja
(+62%). Mientras, las ventas en
Castilla y León y en Cantabria as-
cienden un 58,6% y un 56,4%,
respectivamente.
Las regiones que menos crecen
son Canarias (+2%) y Ceuta
(+10%). Por su parte, la Ciudad
Autónoma de Melilla es la única
que retrocede, un 8,9%.
La Federación de Asociaciones
de Concesionarios de la
Automoción (FACONAUTO)
se constituyó en 1986 y agrupa a

CC.AA 2008 2009 % CrEC

Andalucía 6.987 9.414 34,74%

Aragón 814 1.336 64,13%

Asturias 1.093 1.572 43,82%
Baleares 1.037 1.347 29,89%

Canarias 1.471 1.507 2,45%

Ceuta 107 118 10,28%

Castilla y León 1.982 3.145 58,68%

Castilla-La Mancha 1.568 2.239 42,79%

Cataluña 6.174 8.553 38,53%

Comunidad
Valenciana

3.831 6.644 73,43%

Extremadura 737 1.217 65,13%

Galicia 2.679 4.346 62,22%

Madrid 6.222 7.769 24,86%

Melilla 112 102 -8,93%

Murcia 1.077 1.551 44,01%

Navarra 567 814 43,56%

País Vasco 1.713 2.874 67,78%

La Rioja 212 344 62,26%

Cantabria 551 862 56,44%

TOTAL 38.934 55.754 43,20%

Fuente: MSI para FACONAUTO / Venta de coches a particulares del 1 al 28 de octubre de 2009
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