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Sobre el precio del Vino
Carta abierta dirigida al ilustre redactor del diario 

«ABC» de Madrid don Eliseo de Pablo

Distinguido señor: Si mi buen amigo don José López Osa, director de la revista vi­
nícola «LA PAMPANA DE BACO» me lo permite, trataré con estas mal hilvanadas líneas 
de quitar a usted lo que al parecer le supone una grave preocupación al haber alcan­
zado en esta zona el precio de 60-62 pesetas hgdo la cotización del vino blanco.

En primer lugar es mi propósito dejar expresa constancia de que me habría agra­
dado darle una respuesta a través del prestigioso diario «ABC» del que soy asiduo lec­
tor desde hace más de treinta años pero existiendo un precedente en mi persona de 
haber recibido una callada por respuesta en otra ocasión similar, y no ignorando asi­
mismo la norma de que «no mantienen correspondencia, ni se comprometen a devolver 
las colaboraciones que no han solicitado» por lo mismo, considero de más confianza 
hacerlo de esta forma en el presente caso.

Cita usted en un reciente artículo publicado en «ABC», presentándolo poco menos 
que como posible catástrofe nacional, la mentada cotización lograda Ultimamente, rei­
terando un comentario también suyo hecho en el mismo periódico anteriormente de 
que nunca ha debido rebasar el precio de 48-50 pesetas hgdo. en esta zona, el vino blan­
co, aludiendo a razones que pueden resultar muy respetables, pero de las que me permi 
to disentir, aún reconociendo debo resultar un modesto aprendiz en comparación con 
el maestro que puede usted ser. Trataré de explicarme. A eaber:

Io Que entiendo debiera concurrir forzosamente para cuando se publican comen­
tarios de cualquier matiz y con mayor motivo al concurrir tema de tanta trascendencia 
y complejidad, cual sucede con el agrícola-vitícola, la demostración fehaciente de ple­
no conocimiento o en su defecto callarse, lo que en ocasiones es menos malo, pues 
no basta si usted es un maestro y no lo parece con la lección que facilita.

2° Que nunca debería ser motivo de preocupación para nadie el cotizarse nuestro 
vino blanco al precio mencionado, más bien, todo lo contrario, puesto que para cuan- 
conocen y son conscientes del largo, muy largo camino a recorrer hasta poder situar la 
mercancía sobre vehículo del comprador, libre de gastos y hasta de impuestos en ori­
gen, mucho más razonable sería pensar que ese es el precio mínimo —con garantía o 
sin ella lo que no hace a! caso en este momento— necesario para poder defenderse el 
sector productor, lo cual corresponde a la más rigurosa verdad, y está asimismo de com­
pleto acuerdo con el razonable y razonado informe de la Cámara Oficial Sindical Agra­
ria de Ciudad Real siendo muy de lamentar el que a pesar del gran esfuerzo realizado 
por sus servicios técnicos no se le haya hecho el menor caso,

3o Que a pesar del precio varias veces citado, y aún subiendo algo más, el precio 
medio que pueda obtenerse —que en definitiva es el que cuenta— no será para asus 
tar a nadie que conozca la realidad, habida cuenta de que ha sido mucha la mercancía 
vendida por bajo del techo por usted recomendable.

4o Que aún siendo muy de lamentar que la cotización actual sea debida a una me­
nor cosecha habida en otras regiones, tampoco sería malo tener e . cuenta que no está 
tan lejano cuando hemos padecido la desgracia de una cosecha prácticamente nula, con 
daños graves para el resto de la vida de muchas plantaciones de esta región debido a 
la helada que nos asoló y de cuyos perniciosos efectos todavía seguimos sin recuperar­
nos a pesar del precio actual alcanzado que tanto a usted le preocupa, y, con mayor 
motivo al existir el más que fundado temor de que si se presenta una cosecha normal 
en la campaña próxima, volverán a hundirse los precios en estas zonas productoras 

5o Que sí debiera preocupar a todos la situación normal que afecta a la agricultu­
ra en general por sus lamentables consecuencias, teniendo presente que con su, al pa­
recer, incurable enfermedad, pueden resultar contagiados otros sectores con mayor o 
menor firmeza asentados, debido al gran sacrificio que hemos venido padeciendo sin 
la menor protesta.
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6o Que por quien conoce nuestra actividad «no negocio», no necesita explicación 
para saber que siempre permanecemos al margen a la hora de fijar los precioa pj,, 
nuestros propios productos, a pesar de resultar ser la actividad que engendra 
número de riesgos de toda índole, y si en ocasión como la presente y según quedad 
ferido podemos tener la pequeña alegría de disfrutar de este precio, aunque sólo 
para la mercancía pendiente de vender, creo tenemos el derecho a que ello nos ¡¡i 
respetado.

7° Que independiente de la expuesto, el consumidor debe conocer que si adqa¡¡ 
un litro de vino puro y en el supuesto de que contenga 11 grados de alcohol nosofc» 
habremos percibido 6,82 pesetas al precio de 62 pesetas Hgdo. sobre camión eincl# 
el impuesto de tráfico sobre las empresas, no recayendo sobre nosotros la posibles 
cunstancia de que pueda aumentarse dicho precio en un 100 por 100 aunque existandj 
o tres intermediarios y en ocasiones uno solo, no corriendo ningún riesgo forzoso, co- 
trariamente a lo que nos sucede a nosotros en este orden de cosas por elementales¡3 
zones y debiendo tener muy en cuenta que esta mercancía está exenta de impueslo 
en zonas de consumo.

8o Que en el supuesto de que pudiera ser una realidad la consolidación, por ser el- 
totalmente justo, de dichos precios, sus efectos serían totalmente positivos, pues ¿  
otras, existe la poderosa razón de que debemos intentar no sea total la despoblad'! 
de nuestros campos o núcleos rurales, ya que si pudo ser saludable la salida de efe 
contingente de personas el asunto se está pasando de rosca y de persistir por las raí;, 
nes que fueren ya tendremos ocasión aunque muy desagradable de poder comprob» 
sus efectos

Por último me resulta particularmente grato invitar a usted a que venga potijí 
donde queda invitado a una comida y en ella tendríamos ocasión de saborear nuiila 
ricos caldos al propio tiempo que podra recibir información sin deformación alguna,; 
que daría ocasión a rectificar su criterio al tener la seguridad de que no ha tialii 
conscientemente de perjudicar a este laborioso y honrado sector.

Atentamente le saluda
TOMAS ALARCON DELGADO

ACLARACION:
En el artículo publicado en la PRIMERA PAGINA del núm. 73, correspondiente a la ante»; 

quincena, se omitió involuntariamente la firma de su autor, por lo que se hace constar que éshc 
FELICIANO DE SOTO MAYOR.

S U P E R  F I L T R O S

Z E N I T R A M  s
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Domicilió: 2 564971 
Consuegra {Toledo) Hl
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Dinero para pu blicidad
/Vo en todos los países las empresas ponen cara cíe asombro ni se retuercen 

mustiadas cuando se les plantea la conveniencia de invertir sumas «apropiadas» 
de dinero para publicidad o exploraciones de mercado. De cómo atúa una em- 
Iresa bien montada y  decidida a conquistar su clientela, donde quiera que ésta se 
encuentre, es buen ejemplo la pequeña histoiia que reproducimos —ligeramente 
extractada—  y que figura en un importante volumen dedicado a explicar Europa 
como «tercera DOtencia» en un futuro que ya se está desarrollando.

Los planes de «Procter & Gamble» signifi­
caban su convencimiento de que, en un  fu- 
luro previsible, se agudizaría considerable­
mente la competencia en el mercado de los 
artículos de limpieza. Contrariam ente a  lo 
hecho en principio por la m ayor parte  de las 
empresas europeas del ram o —que se lim i­
taban al abastecimiento de sus m arcas na­
cionales, sin dar al otro lado de sus propias 
fronteras más que pasos vacilantes— la gran 
firma «Procter & Gamble» eligió como cam­
po de operaciones el futuro gran mercado 
europeo. Para desarrollar satisfactoriam en­
te este plan, la producción, la venta y la 
publicidad se ordenarían de tal modo, que 
los productos pudieran venderse en todos 
los países de la C. E. E. por igual. A la vista 
de la potencia financiera de la Compañía 
-su volumen de negocio, su capital y sus 
reservas— no podía dudarse de sus posibi­
lidades de intervenir en el mercado de Eu­
ropa por todo lo alto. Pero había algo toda­
vía más significativo que las cifras del ba­
lance: que «Procter & Gamble» disponían 
del mayor presupuesto publicitario del m un­
do. En 1962, al trasladarse a Europa, tenían 
dispuesta una inversión de 400 millones de 
marcos por año, superando, en este aspecto, 
incluso a la «Generáis Motors».

Consecuentemente, esto significa que es la 
publicidad el factor que, en gran medida, de­
cidirá qué empresas del ram o de artículos 
de consumo se impondrán en el mercado eu­
ropeo. Entre 1950 y 1960 las inversiones pu­
blicitarias aumentaron considerablemente en 
los países ricos (entre 1960 y 1970, es notorio 
que el ritmo de aumento se acrecentó en 
todavía mayores proporciones). En algunos 
de dichos países el crecimiento de las in- 
versipnes publicitarias era superior al de la 
propia producción. Este crecimiento no pue­
de estar sujeto a cálculos PREVIOS muy 
exactos. En cambio, sí puede pronosticarse 
que el inevitable paso de una economía so­
metida a ciertos límites a o tra  de ám bito 
mas amplio, agudizará aún más la necesidad 
de la publicidad. También se adm ite que las 
•marcas nacionales» correrán el peligro de 
ser desplazadas del mercado por las «mar­
ras europeas».

E sta  tendencia forzosamente brindará 
grandes posibilidades a  las em presas «gran­
des», dotadas de fuerte capital. En conse­
cuencia, los medianos y pequeños fabrican­
tes, para  resistir, tendrán que especializarse 
y am pliar su base, fusionándose o asocián­
dose con o tras em presas o grupos im portan­
tes. Cuanto m ás auténtico sea el «mercado 
de Europa», m ás acuciante será  esta nece­
sidad. No debe, pues, extrañar el hecho de 
que los planes mercadológicos de «Procter 
& Gamble» originaran cierta intranquilidad. 
Por o tra  parte, avisaron a los em presarios 
indecisos que la época del «Gran Mercado» 
estaba comenzando a  aparecer.

Este nerviosismo y tales planes no signi­
ficaban, estrictam ente, que los norteam erica­
nos, a base de una poderosa ofensiva de 
millones de dólares invertidos en estudiar el 
m ercado y en publicidad, pueden tom ar tran ­
quilam ente por asalto el mercado europeo. 
Puede suceder que ni el m anejo de grandes 
capitales ni las grandes inversiones publici­
tarias proporcionen a las em presas nortea­
m ericanas de cualquier ram o una influencia 
predom inante en el Mercado Común. Porque 
dichas em presas han de enfrentarse en Eu­
ropa a otras, netam ente europeas, de la m is­
m a o análoga talla. Por ejemplo: «Beecham», 
en Inglaterra; el grupo «Heñkel-Persil», en 
Alemania; o la firm a «Unilever», anglo-ho- 
landesa. Parece que «Henkel» acaso no se 
encontrara inicialmente a la a ltu ra  de la fir­
m a norteam ericana en cuanto a  experiencia 
en los mercados internacionales, pero en 
cuanto a participación en el m ercado euro­
peo podía m edirse con ella en cuanto a po­
tencia financiera. Y «Unilever» fue siempre, 
en muchos aspectos, no sólo equivalente a 
«Procter & Gamble», sino superior.

Se llega, pues, a la conclusión de que no 
faltan en Europa em presas capaces de en­
frentarse a cualquier com petidor de u ltra ­
m ar. Estas, tam bién a base de gigantescos 
despliegues publicitarios, se han asentado fir­
m em ente en diversos países europeos, ad­
quiriendo las experiencias precisas para  eje­
cu tar toda clase de lanzamientos dentro del 
ám bito continental.
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El prim er licor irlandés es tan viejo 
como la h istoria del país, porque el 
IRISH MIST es el nuevo nombre del VI­
NO DE BREZO, el «agua de la vida» que 
apoyaba a los «dioses y guerreros» del 
m ito, la leyenda y la realidad de Irlanda.

La historia del VINO DE BREZO. Es 
tradicionalm ente un licor basado en 
«whiskey» y miel de Brezo, que se ase­
meja a esa de su patria en su valor, v io­
lencia, frustraciones desgraciadas, exi­
lios y, al final, emergencia hacia la luz.

Al principio, cuando Irlanda fue domi­
nada por los hombres que vivían de las 
riquezas de la tierra , la habilidad para 
hacer el VINO DE BREZO, por ser de mu­
cha importancia, era un secreto que se 
trasladaba con reverencia y ritual de 
padres a hijos.

Tal vez el secreto del VINO DE BREZO 
era protegido demasiado celosamente, o 
quizá fue retirado a sabiendas para cas­
tigar a los que lo tomaron con exceso.

Entre las artes y habilidades de la so­
ciedad p rim itiva  irlandesa había algunas, 
sobre todo ésta de ilum inar manuscritos, 
que eran únicos dentro de la historia de 
la civilización. La desaparición de un ma­
nuscrito tan importante como la fabri­
cación del VINO DE BREZO es motivo 
para maravillarse. Un autor irlandés 
distinguido de nuestro tiempo cuenta es­
ta historia, dramáticamente, en su cuen­
to titu lado «El secreto de los O'Donchu».

Se reprodujo este cuento de Maurice 
Walsh en un folleto recientemente edi­
tado por los fabricantes del IRISH MIST. 
Aunque es improbable que un secreto 
tan valioso, como este de la receta del 
VINO DE BREZO, perteneciera solamen­
te a un hombre, Maurice Walch dice en 
cu cuento que ésta fue la situación y 
que «ningún tesoro, ningún cohecho, 
ninguna amenaza, podían persuadir al 
caudillo de la tribu  de los O ’Donchu a 
compartir el secreto ni con el rey».

«El secreto estaba seguro, hasta que 
un caudillo de la tribu O'Brien, llamado 
Cualta El Lobo, declaró que recurriría  a

H ISD

«I RI SC

la violencia para poseer el secreto.»Te; 
mina la historia  con la desaparicióné 
los dos hombres y el secreto en el si­
lencio de la muerte.

Si el VINO DE BREZO era una verdade­
ra destilación y no era imaginada, segu 
ramente se hubiera transmitido a través 
de las generaciones. Esta cuestión se 
preguntó el prim er miembro de la fami­
lia W illiam s: Daniel E. Williams, una peí 
sonalidad prominente del siglo XIXei 
Irlanda, que tenía una destilería de' 
«whiskey».

La destilería  de Tullamore, que pros­
peraba bajo su dirección, se fundó en 
el año 1829, en el local de una destile 
ría antigua, y está situada en la ciudad 
de Tullamore, a la orilla  del río Clodiagl, 
en el centro de Irlanda.

A la reina Elizabeth I le gusto su «cas­
co de usque-augh» o «agua de la vida-, 
y para los que lo producen la ausená 
de un licor irlandés parecía muy rara, 
siendo tan conocida la fama del *v# 
key» irlandés. La fam ilia Williams lis 
creído siempre que el motivo de este 
puede encontrarse durante el reinado de 
Elizabeth I, pues sus ejércitos atacaros 
la estructura complicada y aristocrática 
del sig lo XVI en Irlanda, arruinándola.

—  6
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RI A

M I S  T »
Desde entonces hasta el resurgim ien­

to de nuestro tiempo, las leyes antiguas 
/  las viejas costumbres, el idioma y ia 
religión, los príncipes, jefes, bardos y 
escolares tenían que esconderse o irse 
al exilio. Por tanto, los grandes aconte­
cimientos sociales y la necesidad de te ­
ner una bebida digna de tales ocasiones 
ya no existían.

La huida de los Duques de Tyrone y 
Tir Conaill en 1608, después de la derro­
ta de los irlandeses y españoles en Kin- 
sale, en 1601, por los ejércitos de Eli- 
zabeth I, precedía a un éxodo más gene­
ral al continente de Europa, y lo que es­
cribió referente al primer barco pudo ser 
escrito  para todos: «Ese era un carga­
mento ilustre, pues es cierto que en 
estos días ni el mar ni el viento han 
llevado desde Irlanda una mercancía 
más noble e ilustre ni más elevada por 
su linaje, valor y proezas.»

D espués de las guerras de W illiam , 
Derry, Auhgrim, el Boyne y Limerick, 
otra vez los mejores guerreros irlande­
ses dejaron su patria para buscar em­
pleo militar en el extranjero. Su éxodo 
empezó en 1692 y siguió durante todo 
el siglo XVIII. Esta salida del «Gael» ( ir­
landés) se llamó «El vuelo de los ansa- 
fes silvestres», pues así llamaban los

capitanes de los barcos a los m illares de 
irlandeses sacados de contrabando pa­
ra unirse con la brigada irlandesa, la 
cual form ó parte muy importante del 
e jército  francés durante más de un siglo.

El gran cronista inglés Macaulay es­
crib ió : «Por cierto: que había muchos ir­
landeses de gran habilidad, energía y 
ambición; pero se encontraban en todos 
sitios menos en Irlanda. Estaban en Ver- 
salles, en San Ildefonso, entre los solda­
dos de Federico y de María Teresa. Ha­
bía un exilado que llegó a ser Marechal 
de Francia, y otro prim er m inistro de 
España.»

Durante esta época de derrotas y exi­
lios empezó la fam ilia  W illiam s a buscar 
la receta de la bebida tradicional irlan­
desa. «EL VINO DE BREZO». Pensaron 
que en el fondo era combinación de 
«whiskey» irlandés, miel de brezo y 
esencias de hierbas.

Sabiendo que era muy probable que 
los que conocían la receta hubieran hui­
do al continente y habrían desaparecido, 
era muy d ifíc il que se la pudiera descu­
b rir otra vez, por lo que dieron fac ilida­
des en Tullamore para hacer investiga­
ciones y producir una nueva fórm ula.

M ientras tanto, y a través de la h is to­
ria de cada país europeo, estudiaron la 
huida de los «ánsares silvestres», sien­
do Austria  el país que tenía la parte 
más im portante de estas investigacio­
nes.

Los irlandeses en Austria, aunque 
eran pocos, eran distinguidos. En 1753 
un comentador escrib ió: «Hoy día, los 
cuatro ofic ia les más relevantes del e jér­
cito  autríaco en Bosnia son irlandeses.» 
En los archivos figura que cuando María 
Teresa concedió cincuenta cruces de la 
Legión de Honor a sus soldados, cua­
renta y seis de estas cruces eran para 
irlandeses.

La fam ilia  O ’Brien, cuyo nombre y fa­
ma son muy conocidos en toda Europa, 
y que han sido mencionados aquí con
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n o s A N “
V I N O D E M E S A

\

S O C U E L L A M O S (La Mancha)
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relación a la historia del VINO DE BRE­
ZO, son muy queridos en A ustria , Estos 
eran los tiempos grandes de Austria.

Pero en 1948 llegó a Irlanda un refu­
giado huyendo de una Austria  muy cam­
biable y buscando la tranquilidad llegó 
a la destilería de los W illiam s en Tulla- 
more.

Traía la receta de un licor irlandés 
basada en la miel de brezo y whisky, el 
cual era conocido entre su fam ilia  des­
de siglos atrás. Permitió que se exami­
nara y resultó que la receta suya era 
muy parecida a la que habían confeccio­
nado la familia Williams a lo largo de 
sus investigaciones. Su calidad, aspecto, 
bouquet, sabor y efectos eran muy su­
periores a cualquier otro licor fabricado 
hasta la fecha.

La familia Williams está convencida 
de que el licor de esta receta es. más 
o menos, el legendario VINO DE BREZO; 
y los degustadores están de acuerdo en 
que los diferentes ingredientes no han 
podido combinarse más sabiamente.

EL VINO DE BREZO es fabricado ahora

por los señores Williams bajo el nom­
bre de IRISH MIST. el primer licor le­
gendario irlandés, en el cual los princi­
pales ingredientes son: la miel del bre­
zo irlandés y whisky viejísimo, unidos 
a la sabia combinación de extractos de 
hierbas.

Mientras se sigue investigando su 
historia y sus posibilidades futuras, se 
ofrece al mundo, durante el reinado de 
la segunda Elizabeth, el producto de es­
ta receta que había estado perdida mu­
cho tiempo.

Los Estados Unidos, Canadá, Gran Bre­
taña, Nueva Zelanda, Australia, Sudáfri- 
ca, Francia, Austria, España y muchos 
otros países ya conocen sus méritos.

Una vez más se puede decir, pero 
ahora en tiempos más felices, que «en 
estos días ni el mar ni el viento jamás 
han llevado desde Irlanda un cargamen­
to más noble, más ilustre ni más eleva­
do por su linaje, bondad, valor y proe­
zas».

The Irish Mist Liqueur Co. Ltd.
TULLAMORE- IRLANDA

AUGUSTO HAUPOLD, S. L
FABRICA PRODUCTOS Q U IM ICO S

PUERTO DE SANTA MARIA

K Q N S E R V O L - B
NOMBRE Y MARCA REGISTRADO

Conservador Estabilizador de vinos
Autorizado su empleo por el Departamento Contra Fraude del M . Agricultura con el n  ̂ 108. 
Registrado y Autorizado por la Direc. G. de Sanidad como aditivo par a uso alimenticio N 403

ES UN PR O D U C TO  M U Y  E F IC A Z  Y  E C O N Ó M IC O
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Producción agrícola 1970 [Cifras deíinilivt

Cereales. La producción total se suma 
en 1,36 millones de toneladas, contra 1,61 
en 1969. El trigo, 643.000 toneladas, mues­
tra baja del 5 por 100 con respecto al 
ejercicio precedente, debido ello tan sólo 
a una reducción de la superficie de cultivo. 
A  causa de las deficientes cosechas de la 
cebada de verano el total recogido se esti­
ma en 344.000 toneladas, un 14 por 100 
menos que en 1969. También las cifras del 
centeno son menos favorables que en 1969:
172.000 toneladas, con baja del 17 por 100; 
causas fueron menor superficie de cultivo 
y menos rendimiento por hectárea de 3.000 
kilogramos. Lo mismo cabe decir de la 
avena, que arrojó un rendimiento por hec­
tárea de 3.700 kilogramos y un total de
200.000 toneladas (38 por 100 menos que 
en 1969). El interés por el cultivo mixto 
de cereales sigue en disminución.

Leguminosas (fru to  seco). El escaso ren­
dimiento por hectárea de 2.950 kilogramos 
por lo que al guisante se refiere, se tradu­
jo en un rendimiento total de 28.000 tone­
ladas; 4 por 100 menos que en 1969. El 
mismo cuadro presenta el guisante tierno, 
si bien en este caso fue mayor la superficie 
cultivada: producción por hectárea, 3.250 
kilogramos; producción total, 7.900 tonela­
das escasas; un 3 por 100 de baja frente 
al ejercicio precedente. Las cosechas de ar­
veja gris, 2.600 toneladas recogidas, mues­
tran baja del 12 por 100 tanto por reduc­
ción de la superficie cultivada como por 
baja del rendimiento por hectárea. Lo con­
trario cabe decir de la judía blanca y ju­
día roja; en efecto, registraron un aumen­
to del 61 por 100, alcanzando el total de 
11.400 toneladas.

Cultivos comerciales. Colza: producción 
total, 21.800 toneladas, con subida del 79 
por 100 frente a 1969, gracias a un alto 
rendimiento por hectárea, 2.900 kgs., y au­
mento de la superficie de cultivo. Alcara­
vea: también en este capítulo fue favora­
ble el rendimiento por hectárea, 1.800 ki­

logramos, recogiéndose algo más de 3| 
toneladas, 28 por 100 menos que en lé­
pese a la fuerte reducción de la superí; 
de cultivo. El renovado interés poreltf 
tivo de adormidera y el favorable reí; 
miento de 1.200 kgs. por hectárea arrí 
ron una cifra total de 700 toneladas,® 
subida del 71 por 100. La cosecha deIf 
sin agramar se estima en 35.300 tonelj® 
(— 50 por 100 frente a 1969) y debí 
agramado 24.000 toneladas (— 52 por I®

Tubérculos y plantas bulbosas y den: 
La producción neta de patata (papa) pi­
el consumo (incluida la patata tempr® 
la forrajera y la patata de siembra) fue:
2.596.000 toneladas (11 por 100 másc. 
en 1969), de las cuales correspons:
2.028.000 toneladas (7 por 100) a la pal;: 
de tierra arcillosa y 558.000 toneladas(I: 
por 100) a la de tierras arenosas y té 
sas. Patata industrial (incluida la pal;: 
para la siembra): 2.375.000 toneladas: 
cogidas ( + 2 0  por 100).

La producción media por hectárea das 
molacha azucarera es de 45.500 kgs. (- 
por 100), aunque igual al promedio: 
los últimos 10 años). Aunque se cultivare 
mayores superficies que en 1969, el produ: 
to total, 4.739.000 toneladas, muéstrate; 
del 5 por 100 frente a dicho ejercicio,del 
do a que el rendimiento por hectárea L 
considerablemente más b a jo — 51.00011: 
gramos en 1969— .

La remolacha forrajera muestra, de» 
vo, baja: 742.000 toneladas, o sea uní 
por 100 menos que en 1969. Causa detl: 
es la reducción de la superficie de cultivo.

Las cosechas de cebolla para la siembfi;
335.000 toneladas, registraron un aumff 
del 34 por 100, el cual se debe tanto a ur: 
mayor extensión de los cultivos como al íj 
vorable rendimiento por hectárea: 
kilogramos (superior en un 8 por lOOalte 
1969 y en un 16 por 100 al promedio* 
los últimos 10 años).
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“TORRE DEL VINO...
Y DEL ZUMO DE UVA,,

¿Vd. quiere ser amigo de la «TORRE DEL VINO... y del 
Zumo de Uva»?... Unase a la ya larga lista de nuestros NO­
BLES AMIGOS y cooperará a la realización de una ambi­
ciosa obra: la de erigir una TORRE-MUSEO en la que se en­
cerrarán VINOS DE TODO EL MUNDO, y en la que cual­
quier AMIGO que haya efectuado la aportación de 111 
pesetas, que le dan derecho a un CARNET DE AMIGO, sin 
tener que volver a aportar nunca más ni una peseta podrá vi­
sitarla gratuitamente y probar sus vinos.

Si le simpatiza esta idea, no lo deje para' luego, efectúe 
su imposición UNICA, de 111 pesetas, en cualquiera de las 
entidades bancadas que señalamos a continuación: BANCO 
CENTRAL, BANCO ESPAÑOL DE CREDITO, CAJA DE AHO­
RROS DE CUENCA, CAJA DE AHORROS DE RONDA, y 
SUCURSAL DE LA CAJA RURAL DE CIUDAD REAL, in­

dicando: PARA LOS AMIGOS de la «TORRE DEL VINO... y del Zumo de Uva», Se­
cretarla del Ayuntamiento, SOCUELLAMOS (C. Real)

LA ORGANIZACION LOCAL 
TORRE DEL VINO Y DEL ZUMO DE UVA

Relación XXVI  de Amigos de la Torre

641 D. Francisco Cuevas Sánchez
642 » Francisco Cuevas Valdés
643 » Jesús Cuevas Valdés
644 » Lorenzo Cuevas Valdés
645 » Pedro Cuevas Valdés 
645 » José M a Cuevas Zarco
647 » Maximiliano Culebras Torres
648 * Matías Delgado Alcolea
649 » Matías Delgado Buendía 
65 » Valentín Delgado Buendía
651 » José Delgado Cabañero
652 » Eugenio Delgado Escribano
653 » Antonio Delgado Fernández
654 » Amalio Delgado Lata
655 » Dionisio Delgado López D
656 » Emilio Delgado López
657 » Dionisio Delgado López M.
658 » Juan José Delgado López
659 Da Juliana Delgado López
660 D Manuel Delgado López
661 » Angel Delgado M eco
662 » Antonio Delgado Meco
663 » José Delgado Meco
64 » Juan José Delgado Meco 

“65 » Julián Delgado Meco

Vino y del Zumo de Uva

San Francisco, 16 Socuéllamos
« 79 C

Manzanares, 39 «
Quevedo, 1 «
Brúñete, 2 «
Pedro Arias, 83 <
Gral. Sanjurjo. 8 c
Herencia, 16 «
C. Criptana, 17 «
A. Mendoza, 17 «
D. Pelayo, 1 «
Manzanares, 20 «
Colón, 46 «
T. de Molina, 21 «
Cruces, 21 «
Almagro, 3 «
Albaiicoque, 5 «
Lope de Vega, 4 «
D Quijote, 112 «
Pío XII, 10 «
D. Quijote, 100 «
Ctra. Tomelloso, 1 «
Bonillo, 46 «
D, Quijote, 136 «
Alcázar, 36 «
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De antiguo es ya tema polémico el de las 
relaciones entre España y la Comunidad 
Económica Europea. Y decimos de antiguo 
porque España inició su camino hacia la 
Europa económicamente unida hace ya una 
década. A la hora de llegar a un acuerdo 
los ánimos se manifestaron divididos. Se 
multiplicaron las polémicas, unas veces a 
nivel político y otras ceñido al estricto 
ámbito económico. El caso es que las nego­
ciaciones entre España y la Comunidad cul­
minaron en la firma de un Tratado comer­
cial preferencial. Un paso a todas luces no 
suficiente para cubrir satisfactoriamente un 
camino que tantos años había tardado en 
recorrerse. Se levantaron voces discordan­
tes. Pero el Acuerdo estaba ya signado y 
no cabe duda de que España es, histórica 
y geográficamente, parte de Europa y no 
puede volverse la espalda inconscientemen­
te a esta realidad irreversible.

Sucedió entre tanto que los países comu­
nitarios decidieron otorgar preferencias 
arancelarias, de las que se excluía a Espa­
ña, precisamente porque ya disponía de 
un tratado con la Comunidad. Y surgieron 
de nuevo las polémicas y los debates, aca­
llados con el paso del tiempo.

Y sucedió después que la Comunidad 
Económica Europea decide ampliar sus 
fronteras admitiendo en su seno a cuatro 
nuevos miembros. Uno de ellos, el Reino 
Unido, buen cliente de muchos de nuestros 
productos, especialmente en el sector agrí­
cola. El Mercado Común, a la vuelta de 
unos meses, ya no será de «Seis» sino de 
«Diez». ¿Qué va a pasar ahora?

De lo que ha significado hasta el presen­

te el Acuerdo con el Mercado Común ds 
testimonio fehaciente las estadísticas.Enlt 
once primeros meses de 1970 (el Acuero: 
entró en vigor en 1° de octubre de ¡¡ 
año) nuestras importaciones del área co­
munitaria se elevaron a 1.432 millones o- 
dólares; en el mismo período de 1971,i 
gente ya la primera fase del Tratado,$e¡ 
tuaron en 1.486 millones. Subida que h: 
que interpretar a la luz de una contrae# 
global de las compras españolas en el ex‘f 
rior. El panorama es muy diferente conten 
piado desde el ángulo exportador: las vo­
tas al Mercado Común en enero-novieé: 
del pasado año ascendieron a 960 millón: 
de dólares, frente a 761 millones en p 
período de 1970. A la vista de tales date 
no queda otro remedio que confesar gi: 
el Acuerdo ha sido positivo para Espsí: 
ya que ha permitido reducir sensibleira: 
nuestro déficit comercial con la Comunié: 
de los «Seis». Pero ahora tenemos que ii¡ 
tar con los «Diez». ¿Van a discurrir los ir 
tercambios por los mismos favorables a 
ces?.

En una conferencia de prensa celebras 
por el Ministro-Comisario del Plan de fe 
arrollo en el mes de diciembre, el seis 
López Rodó se manifestaba en los siguí* 
tes términos: «En cuanto a la actitud6 
Gobierno español ante la a m p lia c ió n  c; 
Mercado Común, evidentemente será p'* 
so adaptar nuestro Acuerdo preferencia!: 
la nueva situación. Sin embargo, como: 
período de vigencia del III Plan es deas 
tro años, y su término coincide con eli 
Acuerdo preferencial y con el ingreso® 
lonado de Inglaterra en el Mercado Con:.'
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tenemos tiempo no sólo para realizar la 
adaptación de nuestro Acuerdo con pleno 
conocimiento de causa de cuál será el ámbi­
to del Mercado Común y sus características, 
sino también para ir acomodando nuestras 
actitudes al desarrollo de los acontecimien­
tos». Esta declaración revela una toma de 
conciencia del Gobierno ante el problema 
que puede plantearse a nuestra economía, 
yentraña, al propio tiempo, una posición en 
cierto modo optimista de cara a su solución.

Por su parte, el Subsecretario de Comer­
cio ha dicho recientemente a la Agencia Ci­
fra: «Lo que a mi juicio personal resulta 
imprescindible — decía el señor Fernández 
Cuesta—  es reestructurar a fondo nuestras 
relaciones comerciales con la Comunidad 
Económica Europea. La incorporación de 
cuatro países, y en especial del Reino Uni­
do, nos afecta profundamente y el propio 
informe de la Comisión de la Comunidad a 
su Consejo de Ministros reconoce expresa­
mente que España es uno de los países que 
en mayor medida pueden acusar las conse­
cuencias de la ampliación. Para consolidar 
una favorable posición futura de la expor­
tación española ha de intentarse conseguir 
unas condiciones que se aproximen lo más 
posible a una integración «de facto» de 
España en la Comunidad. De lo contrario, 
las exportaciones agrarias y las industriales 
a los nuevos países incorporados podrían 
verse afectadas, tanto por la introducción 
de las reglamentaciones comunitarias en 
los nuevos miembros como por la entrada 
en ellos de artículos manufacturados proce­
dentes de los «Seis», sin aranceles. No de­
bemos aceptar el juego de cifrar los efec­
tos y  pedir una compensación equivalente,

sino plantear el problema en toda su ampli­
tud».

Han cambiado las circunstancias y las 
condiciones del Acuerdo no pueden ser las 
mismas. Posiblemente, a mediados de febre­
ro se iniciarán las conversaciones entre los 
representantes comunitarios y los del Go­
bierno español. Pero en el mandato a la 
Comisión para realizar estos contactos se 
habla sólo, prácticamente, de la inserción 
de un protocolo complementario del Acuer­
do preferencial que incluya los arreglos ne­
cesarios para su adaptación a! funciona­
miento de un Mercado Común ampliado a 
diez miembros. Las nuevas cláusulas se apli­
carán íntegramente a las relaciones entre 
España y los cuatro países interesados a par­
t ir  del 1° de enero de 1973. España, a mi­
tad de febrero, tendrá que negociar, de 
hecho, no con los «Seis», sino con los 
«Diez», lo que supondrá nuevos obstáculos 
y mayores divergencias entre los diferentes 
puntos de vista. Concretamente, el merca­
do inglés es fundamental para algunas ex­
portaciones españolas, como frutas y ver­
duras. Son producciones que, precisamente, 
tienden a subir en sus costes de cultivo y 
comercialización, mientras que los precios 
se alinean en una curva descendente. Son 
productos, en definitiva, para los que no 
resulta fácil encontrar una clientela sustitu- 
tiva de la británica.

Todas estas razones, de cara al porvenir, 
justifican una actitud de ¡ncertidumbre y 
expectación, y el Gobierno tiene que actuar 
para desvanecer lo antes posible los malos 
augurios. (SIS).

—  13 -
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Vinos, Alcoholes y  Frutos Secos

SUCURSAL: CASA CENTRAL:

Pedro Muñoz (C. Rea!). Mártires Concepcionistas, 18
Teléfono 2 55 26 50

Teléfono 80 ! M A D R I D

Cosecheros, cooperativas y elaboradores, compramos vinos, orujos m
Consulten precios.

jj¡ ’ ' j

U B I Í t l H  SESO M U I
M a q u in a r ia  

A g r íc o la  

d e  o c a s ió n

Doctor Fleming, 1 - 4o izqda,

A R A N J U E Z (M al
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Las ventas de vino han alcanzado

un nuevo récord en Gran Bretaña
(M. Mundial).— ¿Asistimos a una verda­

dera revolución en las costumbres b ritá n i­
cas? ¿Veremos cómo el té y la cerveza sa­
crosantos se eclipsan ante el consumo de 
vino? Aún no se ha llegado a tanto, pero es 
notable observar que durante los seis p r i­
meros meses de 1971 las ventas de vino en 
el Reino Unido han alcanzado un nivel ré­
cord. Se cree que en el conjunto de 1971 ha­
brán aumentado en un 9 por 100 y alcan­
zarán en total poco más de 227 millones de 
litros. Desde 1966 el total de las ventas de 
vino importado en Inglaterra se ha acre­
centado regularmente, y se tra ta  no de una 
moda pasajera, sino de un cambio de ac­
titud.

Esto quizás se deba al hecho de que el 
vino escapó a las tasas suplementarias deci­
didas en 1969. Pero hay que decir también 
que la corriente inflacionista ha motivado 
que los británicos tengan más dinero en les 
bolsillos. Sin embargo, el factor fundamen­
tal del aumento del consumo está en la 
extensión de las ventas de los supermerca­
dos. Así, la cadena Tesco, que hace cuatro 
años tenía sólo cuatro sucursales autoriza­
das a vender vinos y licores, posee hoy 300. 
A mediados de los años 60 se creía que la 
nueva boga del vino se debía esencialmen­
te ai acrecentamiento de los viajes al ex­
tranjero, en especial a España, Francia e 
Italia, pero ahora ha aparecido un aficiona­
do al vino de un nuevo tipo de compra el 
producto barato que se vende en los su- 
pei mercados y lo hace sobre todo en las 
épocas de fiestas.

A pesar del auge de ventas, el comer 
«el vino se enfrenta en Gran Bretaña < 
'ierto número de problemas. Si la mí 
? os británicos reconoce hoy que b< 

vmo — se asiste a un fenómeno paral 
en Alemania— , sólo el 10 por 100 de 
Pob ac.ón absorbe el 80 por ciento de 

a i ad del vino que se consume en

país. Como se trata todavía de un artículo 
de lujo que se compra sobre todo en perío­
dos determinados, como el de Navidad, el 
comercio del vino no representa unos már­
genes de beneficios suficientemente intere­
santes. Añadamos que entre los bebedores 
habituales de vino, seis de cada diez viven 
en el Sudeste del país. En cambio, las ten­
tativas hechas por los profesionales para 
conquistar a los escoceses han tropezado 
con un fracaso total.

Por e! momento el té se sitúa aún a la 
cabeza de las bebidas consumidas por los 
británicos: 267 litros por habitante y año. 
Vienen a continuación, empatadas, la leche 
y las bebidas lácteas (142 litros) seguidas 
por la cerveza (81 litros). Hay que tener 
en cuenta que en la Edad Media el vino 
tenía el favor de la aristocracia: Burdeos 
fue hasta 1451 una ciudad que dependía de 
Aquitania, feudo de Inglaterra.

Solamente a partir del siglo XVII el té se 
introdujo en Gran Bretaña desde el Extre­
mo Oriente. Bebida refinada al principio 
reemplazó a la cerveza y al gin entre las 
clases más desfavorables.

Acaba de publicarse en Londres un atlas 
mundial del vino, realizado por un joven 
especialista y que demuestra que hoy el 
país tradicional de la cerveza y el té cuen­
ta también con expertos en vinos.

INDUSTRIAS QUÍMICAS Y TARTÁRICAS, S. A.
A C I D O  T A R T A R I C O

C apacid ad  de producc ión: 10 .000  to ne ladas  anuales .
P U R E Z A  G A R A N T I Z A D A

De acuerdo con la s  no rm as  del Comité de Reactivos  para  
A ná l i s i s  de l a  «A m erican  Chemical Socie ty» y F a r m a c o ­

peas U . S.  P . X V I B. P . 1968 y D . A-  B. V I 
C A R B O N  A C T I V O

D e acuerdo con las n o rm a s  de la  S .  G .  T .  del M. de I.
expoRTGcion n todos los países Del munDo

A gente s  de compras  de pr im eras  m a te r ias  t a r ­
tá r icas  en  todas  Las com arcas  vitivinícolas. 

G E R O N A :  C a r r e t e r a  de Barcelo na ,  68 
T e léfonos 202450  y  202454 . A p a r t a d o  4
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9* Feria Internacional del Campo
13 Mayo - 5 de Junio de 1972

Con paso firm e continúan los prepara­
tivos de la IX FERIA INTERNACIONAL 
DEL CAMPO.

El comisariado de la Feria registra una 
animación extraordinaria de expositores. 
Representantes de la industria y el co­
mercio, relacionados con el sector cam­
po, ultiman sus consultas de participa­
ción. Coches con matrículas extranjeras 
frecuentan el recinto feria l, a lo que hay 
que añadir las visitas que realizan altos 
funcionarios de los d istintos departa­
mentos de la Adm inistración Pública, que 
va a tener una destacada presencia en 
el certamen y sobre la que informare­
mos ampliamente en días sucesivos.

Por otra parte, la superficie del recin­
to, las setenta hectáreas de la Feria, 
están siendo moduladas meticulosamen­
te para la posterior instalación de los 
miles de stands que serán erigidos.

Dentro de poco — según comunicación 
facilitada por el Comisariado—  se in i­
ciará la fase de adjudicación de espacios 
que, como se sabe, se efectuará con­
forme a la fecha de presentación de con­
trataciones.
LAS PROVINCIAS ESPAÑOLAS EN 
LA FERIA

Mientras tanto, de todos los puntos 
de nuestra geografía llegan noticias dán­
donos cuenta de los intensos prepara­
tivos que a través de las Cámaras O fi­
ciales Sindicales Agrarias se llevan a 
cabo en orden a que todas y cada una de 
las provincias estén lo más brillante­
mente representadas en la novena con­
vocatoria de la Feria.

—  Según estas noticias, se sabe que 
SORIA invertirá  más de medio millón de 
pesetas en gastos destinados a renova: 
el pabellón feria l. Asim ism o se tienes: 
vías de aprobación la presencia ensf 
pabellón del Institu to  de Conserva®, 
de la Naturaleza.

—  Por su parte, la comisión provin­
cial que entiende en la participación d= 
ASTURIAS en la Feria ha acordado ins­
ta lar dentro del pabellón un stand ds 
dicado a la Central Lechera para pone- 
de relieve la riqueza de Asturias en este 
ramo de la alimentación.

—  Una nueva in iciativa ha surgido en­
tre los miembros que integran el comiié 
ejecutivo provincial de LA CORUÑA,se 
gún el cual se proyecta distribuir el pa­
bellón de la provincia en comarcas ei 
vez de stands como se ha venido lii 
ciendo hasta ahora, con el objeto é 
ofrecer a los v is itantes una panorámica 
expresiva de la producción y artesanía 
locales.

—  Decididamente amplia y abierta se­
rá la concurrencia a la Feria de PONTE­
VEDRA, que aunando esfuerzos y entu­
siasmos se constitu irá  en un centrad: 
inform ación sobre los planes y realiza 
ciones que vienen configurando la pro 
vincia.

—  Finalmente, la Cámara Oficiáis® 
dical Agraria de SANTANDER ha apro 
bado la construcción de nuevas instala­
ciones ganaderas ante la necesitó 
inaplazable de que el selecto ganado de 
la Montaña disponga en la Feria del mat­
eo adecuado que se merece.

C ü C A  D B ETtQV&TAR XNU
INDA, S. A. - BARCELONA-9 - PASEO SAN JUAN, 98 - TELEF. 258332E
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n o t i c i a r i o

n PROBLEMA DEL VINO,
t  MAS GRAVE EH IOS 

DEBATES!
BRUSELAS, 26. (Por Carlos F. Liébana, de 

la agencia «EFE»).— La segunda reunión de 
la Comisión mixta España-CEE celebrada 
en Bruselas y  que tiene por cometido vigi­
lar la buena aplicación del acuerdo prefe­
rencia! entre las dos partes, ha sido una 
excelente ocasión para comprobar que no 
existen problemas graves en el desarrollo 
de las normas del acuerdo.

El único problema grave es el del vino, 
donde los españoles acusan a los comunita­
rios de no cumplir con el acuerdo mediante 
las últimas concesiones otorgadas y estos 
últimos acusan a los españoles de no haber 
importado en 1971 un sólo litro  de coñac 
o de champaña, pese a estar obligados a 
abrir un contingente, el número seis de la 
lista de! acuerdo, según las normas de este 
último. En realidad, España ha adoptado 
esta medida como retorsión por la ausencia 
absoluta de preferencia para nuestros vinos 
y no al contrario, pero la situación del vino 
en la CEE ha sido y es tan complicada que 
no cabe achacar la ausencia de concesiones, 
primero, y las concesiones no equivalentes, 
después, a la mala voluntad comunitaria, 
sino a problemas políticos intracomunita- 
nos que rebasan con mucho el marco bi­
lateral, lo cual sin ser una excusa para la 
CEE es, al menos, una justificación.

El asunto de los vinos, por ejemplo, de­
ara ser enteramente reexaminado el pró­

ximo año p o r la entrada de Gran Bretaña y 
°tros tres países en la CEE. Así que de todas 
maneras las concesiones actuales comunita- 
nas no tienen más que este año de vida. Lo 
m'smo les pasará a los agrios, cuya posición 
6 era ser renegociada, al aceite de oliva 
a odos los productos hortofrutícolas.

España, campeón mundial de 
viñedos

Con un millón largo de hectáreas dedicadas 
al cultivo del viñedo, España ocupa el primer 
lugar en el mundo entre los países viticultores. 
La siguen Italia, Francia y la Unión Soviética. 
En la producción de vinos Francia va a la ca­
beza, ocupando España el cuarto lugar.

For regiones, Castilla la Nueva, seguida de 
Levante, Cataluña, Baleares y Aragón, son las 
principales productoras.

Sobre toda esta problemática de la vid y el 
vino, los espacios «24 horas» y «En este país» 
dedicaron detallada información, en la que 
ocupó un lugar destacado la provincia de Ciu­
dad Real, donde la producción y elaboración 
de caldos constituye una de sus principales 
riquezas.

La produccIílB vinícola, en el ando
Según datos oficiales señalados en una n o­
ta de la D. I. V., la producción vinícola de 
1.970 en Hectolitros de algunos países es 
la siguiente.—

ARGELIA............................................ 8.316.628
BULGARIA......................................  5.000.000
AUSTRIA..........................  3.0L6.000
CHECOSLOVAQUIA................... 1.000 000
CHILE............................................... 4.005.610
FRANCIA.......................................... 74.373.000
A LEM ANIA .................................. 9.889.000
GRECIA............................................ 5.050.000
ITALIA............................................... 69.000.000
YUGOESLAVIA................................5.394 130
LUXEMBURGO..................................  240.000
PORTUGAL...................................  10 653.366
RUMANIA.......................................  6 000.000
ESPAÑA............................................ 24.800.000
RUSIA................................................ 20.000.000
NIGERIA............................................. .6000.000

- 1 7 -
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Sucedió esta (Quincena

V IN O  B L A N C O .— Paralizado, muy firme, ya que el pequeño descenso ques¡ 
ha producido en estos días es totalmente normal a causa del ligero frenazo en lasco» 
pras, que pudiera ser debido a estas fiestas de Semana Santa. Los precios sin oscilació: 
6 0 /6 3  pesetas hectógrado.

V IN O  TIN TO ,— Su buena suerte continua, los precios superan las 65/70 pese!:: 
para los rosados; 75 pesetas para claretes y los tintos cerrados por encima de las Si 
pesetas hectógrado, sin que por el momento se vean muy afectados por la sueileí 
los blancos.

A L C O H O LES.— Los destilados de vino merodean las 58*pesetas; los rectifc 
dos de vino las 56/57 y los de residuos 55 pesetas, siendo éstos los más’lfirmes por® 
sensibilidad ante la cotización de los vinos blancos.

C O M E N T A R IO .— Es demasiado lo que familiarizamos el vino con el alcohol' 
tenemos en cuenta que el alcohol puede estar mejor o peor, ya sea por falta de existo 
cias, importación u otro motivo. Pero debemos tener en cuenta el principio de quei 
vino tiene“la ventaja de ser materia prima, y sin él no hay alcohol vínico.

Con estas reflexiones queremos aclarar que no debe, el mayor o menor precio! 
vino tener su dependencia en el alcohol, sino que es a la inversa, dependiendo elvfc 
solamente de su mayor o menor abundancia.

La prueba fehaciente está en la actual coyuntura, pues a pesar de haber pasat: 
los meses de mayor abundancia el vino se ha superado día a día, y benditos sean a 
tos días que han hecho realidad unas muy justas aspiraciones, poniendo a nuestro a 
canee unos precios que honradamente debemos tratar de sostener en interés de Jav 
ticultura nacional, ya que tanto interesa a viticultores elaboradores como a compra! 
res-comerciantes, puesto que de mantenerse se acabarían los problemas pasado»; 
tener que recurrir ni perjudicar a nadie.

Pero como contradicción, ahora, cuando hay menos 'existencias y se publica! 
retirada de un stock de vinos para transformar en alcohol, con destino a la C. C 4 
E. V., el mercado se paraliza. ¿Qué ha influido? Sencillamente, los detallistas al pul! 
co, que aparte de ser siempre los más beneficiados, cualquiera que sea el precio, ella 
venden, como es natural, más caro que compran, y en algunos casos con precios mi; 
que abusivos, sirva este ejemplo :hace v a r io s  d ías en  un m o d esto  restaurante! 
Zaragoza, en la  fam osa  calle del tubo, cob raron  p or u na b o te lla  de vino corrí» 
tem an ch ego , 109 p esetas, estando com pletam ente seg u ro s de que la firma» 
b otellad ora  n o  percib ió  m ás de 15 ó  20 p esetas a  lo  sum o. ¿De qué podría® 
calificar ésto? Las autoridades competentes tienen la palabra. No nos engañemos!: 
con inocentes conjeturas, ésta es la causa de la paralización, del mercado del vino:!! 
JAGÜEL CONSUMO POR PURA*FUERZA.

— 18 -
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MERCADOS DEL VINO
OR I GE N Blanco

Ciudad Real-Mancha
Alcázar de San Juan .......
Arganoasilla de Alba .......
Cunpo de Criptana ...........
QdzaJa de Calatrava .......

. . 61 

. .  61 

. .  62 

. .  62 

. .  62......

. • 61

. • 62

. .  61JOCUcuahaw *••'•••...........

. .  61

. • 62

Tfl ....... . . • 61 -62
Santa Cruz de Múdela .......

Albacete-M ancha
. .  63

fo Tlívta .....„..............o.. . .  62
Oflflir ............................
Villa mata .......................
Vilkrrohledo ................... . . 62
Tarnona de la Mancha ... 

Cuenca-M ancha

El Provencio...................... 63
San Gemente .................. .
Fuente de Pedio Naharro... 
Minglánilla ......................

. . 60 

. .  62

Villarta .........................
Iaiesta .............................
Ledaña ............................ .
Casas de Fernando Alonso. 

Toledo-Mancha
Madridejos ............... . . 62
Portillo ...........
Quintanar de la Orden ... 
Dosbarrios ......................

. . 65 

. . 65'50
Sonsea ........... . .  61-63
Villa de Don Fadrique ...
Puebla de Almoradiel .......
Villaañas .... .

. .  60 

. ■ 63 
62

Consuegra 61
Alicante-Levante

Villena ...;......................
Monóvar ...... - . 62
Pinoso ......
Gw de Gorgos ...............

Tinto

69

90

60

68
68

P R E C I O S
Rosado

. . 64 . .

. .  65

Clarete

66

69

Mistela

68

85
70

70

70

65
67

70
60
85
63
67

75
65
70

74

80

77-80

66
72

62
70

95 . . 
95 /1 0 0 ..

.. 70 ..

. , 70/75 . .
73 ■ ■ 

70/75 . .
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O R I G E N
P R E C I O S

Blanco Tinto Rosado Clarete

Murcia-Levante
) amilla ................................ . .  94 . . . .  73 ■ • . .  73 . .
Yecla ................................

Valencia-Levanta
Pcdralba ................... ....... ^  65 . . 85 .
Liria ■••••••••••••••••••••«»• . .  68 • • . .  PX-70- • . . 71 . •
Utiel-Requena .......... . . .  110 . . . .  75 . .
Turis ................................ 65
Chesce ................................ 65 • ■
Villar del Arzobispo ....... . .  65 • •
Vcoti dd  Moto •••••••••«•• . .

Barcelona-Cataluña
Manresa ...........................
Vrllafranca del Panadés ... . 64 . . . .  75 . .
Villanueva y Geltrú .......
Zona Ampurdán-GERONA. . . . . 80 • • . . 75 ■ .

Tarragona-Cataluña
Bajo Panadés ....................
Bajo Priorato ........... ....... 84 . .
Montblanc ........................ . .  65 . .  68 •• . . 63 50 . ■
Barbará .......................... . 65 62 . .
Vendrell ............................
Falsee ................................ . . 80 • -
Perelló .............................. . .  65 . -

Huelva-Andalucía
Bollullos del Oxidado ....... . .  67 . .
Rociaría del Condado ....... . .  65 . .
Palma del Condado ........... . . 64 . .
Al monte ............................

. .

jerez v -Marco-CADIZ ...

‘ ooT—•ioT—» 1—3

Pilas-SEVILLA ............... . .
Badajoz-Extremadura

Almendralejo ...................
Castiiera ....... „......... .........
Los Santos de 'Maimona ... . . 60 . -
Villafranca de los Barros... . . 59 . . . .  L-12 . .

Logro ño-Rlo]a
. . L-20 . • . . L-20 . •

Man jarres ........................ . . Cr-100 • - ..C r-1 0 0 .. ■ .Cr-90 ..
Al cañad re .........................„«
Arnedo ............................ . . .C r-320..
Autol ................................ . C r-300 .. . .  ICO ..
Cenicero ............................ . . Cr-250. . . . Cr-250. . . .C r-2 5 0 ..
Villar de Arnedo ............... . .  140 . . . . 140 . .
Cirncór, de Soto ............... . .  L-14 . . . . L-13 . . . .  L 13 - ■
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O R I G E N Blanco
M OJA ALAVESA

Elc ie g o ..............................
Villabuena..........

N avarra

Tudela . . . .  
Tafalla . . . .  
G ntraínigo 
Falces . . . .

Zaragoza-Aragón
Calatorao .................................
Ateca ....................................
Calatayud .................................
Cariñena . . .¿ .... . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
Morara de Jalón ....................

Madrid-Centro
Arganda del Rey ................Cadalso de los Vidrios .........Chinchón ....................................
Navalcamero ...................
San Martin de Valdeiglesias. . . Cebreros-AVILA ......................

72

Valladolld-Centro
Pozáldez .....................
Oigales .....................
Nava del Rey ................

Salamanca-Centro

Cr-150.

Villarino de los Adres

León-Centro
Ponferrada .......................
Cacabelos .............................
Vülamañán .......................
Villafranca del Bierzo .......
Sahagún ..........................

Zamora-Centro
Permoselle
Toro ................
Polanitx-BAIiEARES ’ . 
L* Rua-ORENSE

L-8'50 •

L- 10.

L-12 •

P R E C I O S
Tinto Rosado Clarete Mistela

. .Cr-225. •

. .  83 . . . . 82 ■

i!  85 ..  
. .  85 . .

. . 84 

. .  82 • •
.  .

. . 80 

. .  89 . .  

. .  85 . • 

. . 88 . . 

. .  80/82 .
. . 80 . .

. .  80 . . 

. .  76 . .

. . 80 . .

. .  88 . .

. .  88 ■
. .  83 . .

. .

. . 81

. . . .Cr-150. •

. .  L -ll . . 

. .  64 . .  

. -L -ll,5 . .

68 .

. ■ L-10 . .

.•  70 . .

. .  68 . .

.  . . .  70 . .

. .  L-12 . .
. .  70 . .
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MERCADO de ALCOHOLES
P R E C I O S Ptas. --- -

O R I G E N Destilado 
de Vino

Rectificado 
de Vino

Rectificado 
de Residuos Holandas Flemas

3IUDAD REAL-MANCHA
k]cÁ7.ar Hp San luán . . . .
rjflmnn ríp rVinrafui ................ 66 . - . . 62 . . . 56'50 . . •• 51 ..

Mapanares ............................ 59 . . 57 • . . . . .

PpHrn Milñ0 7 . ............................

. . 59 . . . .  58 . . . . 56 . . . . 42 ■ . • ■ 49 ..
Valdftnpñas....................... . .  62 ■ -

ALBACETE-MANCHA
. . 67 . .

T.a linda ............... .
VilHiiirrAMftlft . . . . . . . . . . . . . . . 63 . . . . 62 . - . .  60 . .
Tarazona de la Mancha . 

CUENCA-MANCHA
Horcajo de Santiago ...........
^an Clpmentp....................

TOLEDO-MANCHA
MaHriripios.........................
Quintanar de la Orden ...
Villa de Don Fadrique . .

65 . . 62 . . . .  61 . .  54 ..

ALICANTE-LEVANTE
. .  68 . . . . 68 . . . .  50 ..

VALENCIÁ-LEVANTE
(Itid - R ¡ e q u « M  ...................... . . . 64‘50 . . . . 62'50 . . . 56*50 .

rjifnofie ............................................ . .  61 ■•

CATALUÑA
Villafranca del Fanadés ...

......................................... ..

. . . .  60 . .

p q l s P . t ........................................................

HUELVA-ANDALUCIA
Bolluüos del Condado .......
Palma del C o n d a d o .... 
Rociana del Condado.. 
Jerez y Marco-CADIZ.. .  BADAJOZ-EXTREMADURA
Los Santos de Maimona. 
Villafranca de los Barros 

ZARAGOZA-ARAGON 
Cariñena............................

. .  70 . .  

. .  68 . .  

. . 71 

. • 62'50 . .

65

. .  68 . .

. .  69 . ’ 

. .  65 . . .  ■ 58*50 . . • • 50/51 . .

Morata del Jalón............... . .  57 . .

. .  45 . .

. . 64 . .

LEON-CENTRO 
Villafranca del B ierzo ...
Villamañán . . . . • ............. . .
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La exportación de los vinos! de 
Montilla - Moriles

CORDOBA.— En la Casa Sindical se ha 
reunido la Comisión permanente del Con­
sejo Provincial de Empresarios, cuyo pre­
sidente, Don Ramón Lozano y García de 
Ninuesa, expuso la situación y serios pro­
blemas que, ante la exportación, sufren los 
vinos de Montilla-Moriles.

El vicepresidente del Consejo informó 
sobre las actividades de la Comisión del 
Mercado Común Europeo, constituida en 
el Seno del Consejo Nacional, d é la  que 
lorma parte, destacando una reunión cele­
brada con el director general de Asuntos 
Económicos Internacionales, en la cual se 
examinaron, entre otros temas, los relati­
vos a la actual problemática que se ofre­
ce a la exportación de los vinos de Mon­
tilla-Moriles y del corcho.

Sobre este problema de los vinos de 
Montilla-Moriles, hizo otro detallado infor­
me el vocal don Antonio Cruz Conde, ana­
lizando la doble vertiente del mismo: ex­
clusión del acuerdo preferencial con la 
Comunidad Económica Europea y dificul­
tades planteadas en Inglaterra por deter­
minadas firmas jerezanas, con la incoación  
de un procedimiento judicial tendente a 
conseguir la no utilización en el Reino 
Unido de la denominación «amontillado» 
permitida en la vigente legislación espa­
ñola sobre denominación de origen de 
los vinos.

Ante esta situación, la Comisión Per­
manente acordó manifestar al Consejo Na­
cional la inqnietud ’del empresariado cor 
oobés por los perjuicios que irroga a la 
economía provincial la existencia de di­
chos problemas, —dada la importancia 
que en Córdoba tiene el sector vitiviníco­
la— adoptándose también el acuerdo de 
solidarizarse con las gestiones que para 
solucionarlos viene realizando el Sindica- 
o Provincial de la Vid y el Consejo Regu- 
mi w e , Denominación de Origen Mcn- 
«lla-Moriles. (SIS)

España, segundo abastecedor 

de vinos á Inglaterra

España ocupa el segundo lugar entre'los abas­
tecedores de vino a Gran Bretaña con unas ventas 
durante el pasado año de 2.125 millones de pesetas 
frente a los 1870 millones del añof anterior, ^según 
estadísticas de fuente inglesa.

El primer abastecedor de Inglaterra fes-lFrancia 
con unas exportaciones durante el año 1971, |de 1.173 
millones de pesetas.

Aunque las importaciones británicas de vinojson 
cada día mayores, ga que en 1971 compró en los 
mercados exteriores un total de 213 millones de li­
tros frente a los 173 millones de 1970, cada vez más 
vinos originarios del pais, pues en 1971 consumió ca­
si 6 millones de litros, con aumento del 12 por 100 
sobre el año anterior.

INDUSTRIAS PROSPER, S .L
Avda. D.L F. García Sancbís. 302 - Telélonos ^230056 y 230610 

V A L E N C IA  - 11

Filtros de placa construida en ACERO INOXIDABLE. 
En un solo pase abrillanta los vinos para embotella­
ron mínimo consumo de filtrolina.

Varios modelos, según rendimiento.
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f é o m c í n  ( V a n ta te to  e x te r n o

Fábrica de Alcohol y Residuos
Vínicos

Sorcajo de Santiago [CUENCA]
Trav. Santa Ana, 25 Teléfonos 23 y 55

Viticultores, Eláboradores y  Cooperativas vinícolas, 
antes de vender vuestros residuosi Consultarme.

•  H eces o  lías de palanca

•  » > de continna

•  > • prensadas en pasta

No les preocupe los kilómetros que nos separen, tenemos clientes proveedores en todo el paisi

SUCURSAL EN LA PROVINCIA DE CU ENCA:

F U E N T E  D E  P E D R O  N A H A R R OBodegas de Elaboraciones Teléfonos, 0. 14 y  17
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Tanino: Uno de los componentes del 
vino, que debe contenerlo en proporción 
de unos dos gramos por litro . Los vinos 
ásperos denuncian posesión excesiva 
del mismo.

Tajada: Sinónimo de borrachera, como 
«trompa” , «toquilla», «tea», etc.

Tintillo: Vino poco subido de color.
Tintorro: Vino con alto grado alcohó­

lico (16-17°), de espumilla persistente 
o «granilla», que se elabora por la Rio- 
ja Baja.

Tonel: Cuba grande de madera de ro­
ble o castaño, de forma sim ila r a la 
bota jerezana, y de fondo ovoide en al­
gunas regiones, con capacidad para 20 
ó 30 hectolitros.

Torito: Mezcla del vino aromático con 
otro dulce o moscatel que suelen tom ar 
en algunas regiones en el curso de la 
mañana.

Trasiego: Acto de mudar el mosto o 
el vino de una vasija a otra.

Vasija: Denominación genérica de los 
envases empleados para ferm entación, 
crianza y transporte de vinos, como ba­
rriles, bocoyes, botas, cubas, pipas y to ­
neles.

Vendimia: Recolección de la uva, que 
se realiza a principio del otoño, y su 
transporte a los lagares para su v in ifica ­
ción.

Venencia: Tubo de plata o metal in­
oxidable situado al extremo de una va­
rilla de ballena terminada por el otro en 
un asidero o gancho; dicho tubo está 
cerrado por un fondo del mismo metal 
en su final, y abierto por el otro, que 
sirve de boca. Se emplea para sacar 
muestras de vino de las cubas, para cata 
o reconocimiento. Por Andalucía utilizan 
también una «venencia» de caña, en una 
Pieza recipiente y vástago, cuya gram í­
nea ha dado origen a la «caña de vino»,

de capacidad aproximada.

Verde: Se llama al vino extraído de 
uvas poco maduras o que por contener 
exceso de ácido tartárico y tánico re­
sulta acre o áspero.

Vino de Saquillo: Es un caldo de baja 
calidad resultante del prensado de las 
heces o lías, depositadas tras la fe r­
mentación en las vasijas, encerradas en 
pequeños sacos de lona tupida, y que 
son destinados para su destilación.

Vino generoso: Se dice al de mayor 
riqueza alcohólica, seco licoroso y añe­
jo, de especial y mejor calidad. Por an­
tonomasia, Vino de Jerez.

Vinosidad: Vino que impregna el pa­
ladar de un buen sabor acentuado y v í­
nico.

Vinos (nombre populares): «Aloque» 
es el tin to  claro o mezcla con blanco. 
«Arropado», el endulzado con arrope de 
uva. «Atabemado», el corriente que se 
expende en los establecim ientos al por 
menor. «Cascarrón», el muy seco o espi­
rituoso. «Cristiano», el que está aguado. 
«Garrote», el que se extrae a fuerza de

esiones potentes de viga o prensa. 
«Del Santo», el de m ejor clase y estim a­
do, reservado para ocasiones solemnes 
o festivas. «Doncel», el de tono claro y 
muy suave, generalmente joven. «Moro» 
o sin cristianar, que no lleva adición de 
agua. «Pardillo», el de tonalidad indefin i­
da, entre blanco y tin to , semejante a la 
del tabaco, y ligeram ente dulce. «Pe­
león», el más ordinario o adulterado por 
el tabernero. «Fulminante», el de efectos 
laxantes por haberse tomado sin acabar 
su ferm entación primaria.

Zurracapote: Preparado de vino dulce, 
o el seco con adición de azúcar, con ca­
nela y limón, popularizado en las fiestas 
o ferias del Norte.

- 2 5

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Pámpana de Baco. #74, 1/4/1972.



MERCADO Y SERVICIOS
Esta sección es gratuita para todos los suscriptores, siempre que se 

trate de COMPRA-VENTA de TRACTORES, MAQUINARIA USADA, FINCAS, 
VIÑEDOS, solicitud u ofrecimiento de PUESTOS DE TRABAJO.

En los anuncios que intervenga la revista, al escribir los interesados, 
manden con la carta DOS SELLOS DE DOS PESETAS.

(16) “Representantes preciso. Fábrica de tapo­
nes de corcho. ALBERTO MARTI PAGES. 
Apartado 74. SAN FELIU DE GUIXOLS (Ge­
rona)”.

(21) SE VENDE aspirador de humo completo, 
con motor de 3 HP.

COMPRAMOS conos de roble. Apartado, 
2, de SOCUELLAMOS (C. Real).

(32) Compraría PRENSA CONTINUA “MO­
RON” NUM. 1, usada con dos camisas. Tam­
bién compraría una camisa sola. Dirigirse a 
CASTELLANOS COCA. Marqués de Múdela, 
4. ALCAZAR DF SAN JUAN (Mancha).

(47) SE VENDE basculas usadas en varios 
tonelajes, precios y marcas, procedentes 
de cambios. Maquinaria usada de toda 
clase para bodegas. Bazuqueadores para 
la elaboración de vinos tintos. Consulten 
sin compromiso. SEBASTIAN ROMERO 
RODRIGUEZ, Santa Ana 54, Tel. 263, MA- 
DRIDEJOS (Toledo).

(48) SE VENDE O'ALQUILA FINCA UR­
BANA en Tomelloso (C. Real), Generalísi­
mo, 96: esquina Santa Amalia, 1; junto al 
Parque Viejo, acondicionada para la ela­
boración de vino, con 20.000 arrobas, 
báscula y solar de 1.500 m¿. Razón: Cla­
vel, 1. Tel. 510611.

(50) INTERESA ADQUIRIR PARTIDA DE 
BIDONES DE CHAPA GALVANIZADA, 
propios para alcohol de capacidad 
600/700  litros, nuevos y también usados 
en buen estado. Ofertas a: Julián Guerrero 
Avda. del Mediterráneo, 4 MADRID-7.

(51) COMPRARIA caldera de vapor au­
tomatizada a fuel-oil, de 1500 a 2000 kgs.

vapor/hora. Julián Picazo Conde.Aparta, 
do 12, Tel. 106 y 107. Tarazonadeii 
Mancha (Albacete).

(53) INTERESA ADQUIRIR 2 cubas i 
roble o castaño para vino, con una capí, 
cidad de 7/10.000 litros cada envase Ola 
tas: COOPERATIVA DEL CAMPO. Tel,i 
MALDA (Lérida).

(56) COMPRO chatarra de cobre, metal 
hierro, básculas, todo lo que no tiene set- 
vicio ni se usa, aunque sea sin desguaza: 
JOSE LOPEZ QUIÑONES, María Pache­
co, 16. Socuéllamos (La Mancha).

(57) COMPRO maquinaria y grupoei 
botellador. Apartado, 7. Tel. 103. QU1I 
TAÑAR (Toledo),

(58) Atención Maquinaria-Vinícola lia­
da.— Se venden prensas continuas Mi­
rón, horizontales, hidraúlicas y múltipleei 
grane, agotadores-escurridos, sin fines, 
bombas de vendimia y trasiego.— Precio: 
muy bajos.— Consulten sin compromiso! 
Cano - P° Mártires, 26. Tino 61. iSOOT 
LLAMOS. ________

(59) Se vende báscula «Sanz», 8 toná- 
das de fuerza, tablero de acero, en I» 
estado. Emilio García-Muñoz Ramíre; 
Magdalena, 7 - Tel. 57 - Daimiel ¡(C.fe!

(60) LIQUIDAMOS a bajo precio I  
Zafras de chapa de 5 kgs. usadas de acei­
te. ALMACENES TAJUÑA. Ingeniero Mu­
ño, 12. Tel. 212517. Guadalajara.

(61) SE VENDE por haber liquid*
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nonnrio las marcas registradas hace cin- 
cuenta años de «ANIS LA GALLEGA» y 
«PONCHE INDIO» y 'Almacén de vinos ge­
nerosos y blancos, con 40 b ocoyes de ro- 
Wp ríe 640 litros de capacidad, con local 

300 m2 M. DE LAS CUEVAS. Florida, 13 
8.234265. SANTANDER

(62) Por cambio por otra mayor, se ven­
de lavadora "Mass" de remojo e inyección  
con salida automática, en buen estado. 
Tra b a ja  actualmente de 2 /3 0 0 0  b /h . Bo­
degas Capel. Espinardo (Murcia).

(63) SE VENDE: Báscula «López Aspas»- 
de 12 tn. de fuerza. Prensa continua «Mo­
rón n° 2. Todo en perfecto estado de uso. 
Pedro Orriach Moreno. D. Javier, 15.Tel 
512' Socu éllamos (C. Real).

(64) Por compra de otro mayor, se ven­
de grupo de embotellado de vinos, que 
consta de: lavadora de remojo de 3000 
b/h, grupo automático de llenar y capsu­
lar de 2.200 b /h  y etiquetadora automá­
tica «Olivé» de 4000 b /h . Todo en perfec­
to estado y trabajando actualmente. Bode­
gas Capel. Tel. 830257. Espinardo (Murcia)

(65) Se precisa enólogo para ocuparse 
del departamento técnico en planta de em­
botellado de vinos. Se valorará si está im- 
puestó en la fabricación de licores. Razón 
esta Revista.

(66) SE VENDEN prensas horizontales de 
20 Hl. «Normales» y 32 Hls. «automáticas» 
usada, en pertecto estado, por ampliación 
bodega. Razón esta Revista.

pagne a precio muy bajo. Oportunidad. 
Apartado, 26. QUINTANAR (Toledo).

FRANCISCO ALPAÑES CALOMARDO 
Agente Comercial C olegiado. VINOS, 
ALCOHOLES y DERIVADOS. Apartado 
107. Teléfono 99. VILLENA (Alicante).

ANGOSTO.— Vinos a com isión. Apar­
tado, 40: Teléfono, 101 Villarrobledo (Al­
bacete).

Vicente Cantó .Samper. Agente Comer­
cial C olegiado, Vinos, A lcoholes y Deriva­
dos. Avda. C a íd o s , 43. Teléfono 9 
PINOSO (Alicante).

Vinagres puros de vino. Cisterna a d o­
m icilio. Calidad, plazo y precios. Aparta­
do, 437. JEREZ.

Si quieren vender o comprar vinos y alco­
holes, mostos azufrados y mistelas, vinos de fá­
brica, flemas, orujos, lías, etc., consulten a VI­
CENTE MONTAÑES. Agente comercial Tel. 
51.02.60. TOMELIOSO (C. Real).

CISTERNAS todas capacidades, acero ino­
xidable y aluminio a medida de su vehículo. 
SECADEROS para granilla y tártaros de cal. 
SEPARADORAS para granilla del orujo. DES­
TILACION, aparatos rectificadores y destila­
dores. DEPOSITOS, hierro, aluminio y acero 
inoxidable. HECES, columnas de destilacióa 
TARTRATOS, cadena de fabricación conti­
nua. INSTALACIONES, plantas alcoholeras 
completas. Dirigirse a esta Revista o Talleres 
DACAR, S. L., calle Beniganim, 7.—Grao (Va­
lencia).

(67) SE VENDE fábrica alcoholera, situa­
da en Socuéllamos, con apartadero de f. c. 
dos aparatos de alcohol modelos «Barber 
y «Valls» producción 5.000 litros de alco­
hol (rectificado ó destilados), generador 
de vapor, calderines de orujo con eleva­
dor sinfin y columna elevadora de grado 
Almacén de alcohol con depósitos de hie­
rro caoacidad total 225 C00 litros, nave de 
bodega, báscula 20 tn., oficinas y labora­
torio, dos viviendas habitables, calefación 
central. Todo en perfecto estado de uso. 
Razón esta Revista.

ALMACENISTAS. Partida de Sidra C h a n >

JOSE IGLESIAS TERRIZA, Agente Co­
merciad Colegiado, vasijas, vinos y alcoholes. 
Dos de Mayo, 17. Tel. 254. BOLLULLOS DEL 
CONDADO (Huelva).

Aparato Rectificador de Alcoholes, último 
modelo nuevo, produciendo 5-6.000 litros alco­
hol centros 24 hotas. Cederíamos a buen pre­
cio. TALLERES DACAR, S. L.. Beniganim, 7. 
Tel. 236814. VALFNCLA-11.

JOSE MARIA PASTOR GRAN, Agente 
Comercial Colegiado, VINOS, ALCOHOLES Y 
SUS DERIVADOS, Luis Martí, 15, MONO- 
VAR (Alicante).
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A lo largo y a lo ancho de nuestra 
piel de toro, del te rrito rio  nacional, que, 
al decir de nuestro Rey Sabio, es todo 
campo rico y abundoso, aparece y re­
salta, junto a las tierras de pan llevar, 
la verde esmeralda de los viñedos de 
cepas ubérrimas, que se engalanan con 
prietos y jugosos racimos, que estallan 
en el lagar en burbujeante mosto, que 
en las panzas de cubas se hace vino sa­
broso.

Nuestra patria es hoy en el mundo 
el tercer país productor de vinos, de­
trás de Italia y de Francia, según se 
deduce de las más recientes estadísti­
cas de la Oficina Internacional de la Vi­
ña y del Vino, que hemos visto, dedi­
cando al cultivo de la vid una extensión 
de un millón setecientas mil hectáreas, 
hasta el punto que podemos decir que 
no existe provincia española alguna en 
la que no existan vides, siendo su cul­
tivo  el tercero en importancia después 
de los cereales, con siete m illones, y 
del olivo, con dos y medio.

Por lo que hace a la cantidad. España 
figura con una producción de ve in titrés 
m illones de hectolitros, precedida por 
las naciones dichas y por el mismo or­
den; y, en cuanto a calidad, ocupa asi­
mismo un significado lugar de priv ileg io  
y es inigualable, y quizás sean su acep­
tación y categoría internacionales no su­
peradas por país alguno, alcanzando el

prim ero por la pureza y diversidad di, 
sus cualidades, en el común y especial 
mente en los de marca, constituyendo 
todos un honor y un regalo en los bue­
nos establecim ientos de bebidas y en 
las mesas bien servidas de todo el orí» 
conocido.

De lo que venimos diciendo se puede 
inferir, sin ninguna duda, lo que signifi­
ca en el conjunto de la economía patrie 
el vino, el delicioso vino español, qut 
llega a todas partes por la exportación, 
cuyo índice máximo se consiguió ei 
1969, con un valor global exportado de 
cuatro mil m illones de pesetas.

Mas, dentro de nuestras fronteras,)! 
nos referim os ahora al vino común sin 
gularmente, no se bebe por los espade 
les, por cada uno de nosotros, lo que 
debería beberse, en los justos límites: 
setenta litros al año por cabeza es *  
poco beber. Fuera se bebe más, y si! 
llegar a embriagarse, nunca aconsejable 
incluso por los argelinos, musulmanes 
que además, han incrementado en mu 
cho y rápidamente sus exportacionesei 
los ú ltim os años.

Para no caer en excedentes antieco­
nómicos y no m alograr la enorme rique­
za que supone y representa el vino espe- 
ñol, tengamos a honra y gala bebe*

Pedro-Felipe CALVO ESTEBAN 
(EL BAR)

C O L  A  D B  ETtQUBTAR. I H U
INDA, S. A. - BARCELONA-9 - PASEO SAN JUAN, 98 - TELEF. 258 33 2é
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El Vino, con mayúscula, con rango, con so­
lera, sin más apelativos, acaba de tener, en 
Mendoza (Argentina), su XIII Congreso Interna­
cional. Un Congreso del Vino es siempre Inte­
resante, pero a nivel internacional, respaldados 
los temas del mosto por el ondeo de 40 banderas, 
la cosa cambia de signo y adquiere caracteres 
de gran orquesta vitivinícola, de verdadero acon­
tecimiento. El Congreso de Mendoza fue una 
excepcional ocasión para un diálogo amplio y 
abierto sobre los problemas del vino a todos 
los niveles de la producción, de la oferta y del 
consumo. Además constituyó una estupenda 
plataforma de exploración de los mercados.

Escenario del acontecimiento: El Palacio Mu­
nicipal de Mendoza. Allí, junto a las columnas 
de mármol rosa, ante significativas alegorías de 
las vides, más de 300 delegados de todo el 
mundo vitivinícola expusieron, durante el espa­
cio de cinco días, sus más urgentes problemas. 
Hubo debates de extraordinaria altura. Y, a! 
final, el pensamiento del Congreso se cristalizó 
en unas conclusiones que reflejaron, de una ma­
nera concreta y rotunda, el unánime sentir de 
todas las Delegaciones.

La primera: Poner en marcha un Registro in­
ternacional sobre ensayos vitiv in ícolas. La se­
gunda: un plan de estudio y de medidas con­
cretas para la defensa de los viñedos. La tercera: 
contra el Irresponsable empleo de los produc­
tos químicos en los tratamientos de las cepas 
y de las uvas.

La modernización del cultivo de las viñas fue 
d objeto de la cuarta resolución y, por último, 
un estudio de las características de la vid en 
os países tropicales constituyó el contenido de 
a quinta y última recomendación del Congreso. 
Junto a estos grandes temas, el XIII Congreso 

®ordó también otras cuestiones no menos In­

teresantes, entre ellas, las fermentaciones, los 
caracteres organolépticos y, de modo especial, 
lo relacionado con un capítulo Interesante, apa­
sionante en la fabulosa historia de la enología 
y aroma de los vinos.

F. G. T.

( M. COOPERATIVO)

valen lo que pesan 
básculasy balanzas
MONTAÑA

k  para camiones y  vagones 
k  para pesar ganado en vivo 
k  para ' servicio de matadero 
k  básculas portátiles para ganado vivo 
k  para almacenes de perfiles 
k  para agricultura 
k  para ensacar cereales 
k  básculas automáticas de esfera 
k  básculas-gruas 
k  básculas para instalaciones de hormigón
*  CU ALQ U IER MODELO P A R A  USOS ESPECIALES  
■k B A LA N ZA S D E  DISTINTOS MODELOS

CONSTRUCTORA MONTAÑESA S. A 
Fedeiico Via-, 8 a! 18- Tel. 211445 - SANTANDER
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Se Vende:
INSTALACION DE LAGAR MECANICO EN PERFEC­

TO ESTADO DE FUNCIONAMIENTO

Compuesto de:

£  4 prensas horizontales automáticas Wilmes, mode­
lo WHA 4.000 so, de chapas perforadas dem 
ro inoxidable, capacidad 6000 kgs. (sin escurri­
do previo).

%  4 desvinadores, construidos con chapa de acero ino­
xidable perforada, capacidad 7j8000 Kgs.

%  5 prensas hidráulicas Vulcano, de 4 columnas m  
pletas, con 10 platos vagonetas de hierro fundí 
do circulares y  sus correspondientes jaulas it 
madera.

£  1 aspirador-impulsor de escobajos, con electrón 
tor de 15 H. P. y  tubería de 180 m.m. (4‘25m 
y  2‘50 m.m. (6 metros).

^  2 despalilladoras centrífugas, con  2 bombas de é 
vación con su tubería de acero inoxidable.

%  1 polipasto, 4 sinfines, coladores de acero inoxé
ble y  repuestos varios para todas las máquina 
motores, etc.

Dirigirse al Aptdo. de Correos N° 23 
Jerez de la Frontera
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la quimera de la nueva política agraria del M , Común
MILAN. La situación de la agricultura co­

munitaria es realmente desoladora. Ya han 
pasado más de siete meses desde que se 
aprobó el llamado «Plan de reform a de la 
agricultura» (Plan Mansholt) y  todavía no 
se ha observado ningún dato concreto que 
permita suponer que se está poniendo en 
práctica dicho plan.

Por otra parte, las proposiciones hechas 
sobre el nivel de precios agrícolas para 
1972-73 están todavía en cuarentena. Veamos 
cómo reforman la situación. El hecho real­
mente novedoso consiste en que los precios 
propuestos por la Comisión dejarán de ser 
el resultado de componendas políticas, co­
mo ocurrió hasta ahora, y no se referirán 
únicamente a la agricultura en sentido ge­
neral. Los precios se han fijado de form a que 
las empresas puedan obtener beneficios en 
medida parecida a los obtenidos por otros 
sectores productivos. En o tras palabras, los 
precios deberían perm itir que una empresa 
agrícola moderna tuviera una evolución, en 
cuanto a la remuneración de los factores em­
pleados en la producción, parecida a la de 
los demás sectores productivos. Según los 
cálculos de la Comumciaci, en el período 
1969-72 los precios no deberían haber subido 
más de un 2 ó 3 por 100, cuando lo cierto 
es que únicamente en la cam paña 71-72 han 
subido en un 3 por 100 y las previsiones para 
1972-73 indican que gran parte  de los pro­
ductos subirán en no menos de u n  2 ó un 3 
por 100.

Pero si tenemos en cuenta que las subidas 
propuestas no se refieren a los precios de 
mercado, sino a los niveles oficiales fijados 
por la propia Comunidad que, como es ló­
gico, son muy inferiores a los prim eros; si 
se tiene además en cuenta la insatisfacción 
general de los agricultores con respecto a 
estos precios, insatisfacción que se ha refle- 
iado en el hecho de que el COPA (Comité 
de las Organizaciones Profesionales Agríco- 
las) haya pedido subidas del orden del 12 
P°r 100; considerando todo ello se compren­
derá que muy pocas empresas agrícolas res­
ponden al modelo ideal del MEC y que, por

tanto, la política de precios no refleja en 
absoluto la realidad.

Es de suponer, sin embargo, que en un 
futuro próximo existirán estas em presas —a 
las cuales la Comunidad únicam ente perm i­
tirá  un desarrollo paralelo al de los demás 
sectores—, pero nunca pasarán de ser una 
reducida minoría. La teoría económica apli­
cada al desarrollo de la agricultura comu­
nitaria  no es, por tanto, más que una quime­
ra que, en modo alguno, responde a la rea­
lidad. En definitiva, el problem a sigue ahí, 
ya que la m ayor parte  de las em presas no 
reúnen los requisitos fijados por los orga­
nismos com unitarios. Y es un problem a que 
únicam ente podrá resolverse por medio de 
una intervención directa destinada a llevar 
a cabo una auténtica reform a estructural de 
la base social de la  agricultura.

Para las em presas que dem uestren estar 
en condiciones de desarrollarse, la Comuni­
dad propone una ayuda decreciente con res­
pecto a la renta (desde 6€0 a 100 unidades 
de cuenta en ios próximas seis años), m ien­
tras que los pequeños propietarios agrícolas 
de edad avanzada y, por tanto, im posibilita­
dos para continuar su actividad a largo pla­
zo, recibirán una ayuda tem poral del orden 
de 600 unidades de cuentas anuales (aproxi­
m adam ente 35.000 pesetas) duran te diez 
años, a condición de que el beneficiario se 
com prom eta a abandonar su actividad a ios 
55 años de edad.

El 50 por 100 de los gastos que ocasiona­
rían  estas m edidas correrán a cargo del 
FEOGA y en su conjunto se añadirán a las 
previstas en el plan de reform a de la agri­
cultura del que hemos hablado m ás arriba.

Es difícil saber cómo term inará todo este 
program a. Pero es indudable que las medi­
das pueden perfectam ente ser adoptadas por 
los diferentes estados, independientem ente 
de su aceptación o no de la política agrícola 
común. Parece ser que así se está haciendo 
y algunos estados están preparando los in s ­
trum entos legales y financieros necesarios 
para presentarse a las conversaciones con 
capacidad de aportar soluciones.

— *1 —
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UN LIBRO AYUDA A TRIUNFA!
FABRICACION DEL ALCOHOL, por Hernán Palacio Llames. 745 págs. 560 ptas.

ELABORACION DE AGUARDIENTES SIMPLES, COMPUESTOS Y LICORES, por José M,!
Xandri. 898 págs. 965 ptas.

GUIA DEL BODEGUERO. Tablas de equivalencias. 40 ptas.

EL RIEGO, SU IMPLANTACION Y SU TECNICA, por Domínguez García-Tejero, 390 pé. 
ginas. 400 ptas.

ANALISIS DE VINOS, por A. Goded Mur. 390 pág. 390 ptas.

COMPENDIO ENOLOGICO PARA INDUSTRIAS VINICOLAS Y DERIVADAS. 475 ptas.

COMPENDIO DE ENOLOGIA PRACTICA, por José María de Soroa y Pineda. 334 pág¡. 
ñas. 180 ptas.

VITICULTURA ENOLOGICA Y FRUTERA, por A. Larrea. 180 ptas.

TRATADO DE VINICULTURA, por M. Carbonell (Premio Agrícola Aedos-68). 275 ptas,

EL SUELO, LA ATMOSFERA Y LOS FERTILIZANTES, por N. Collis y otros. 275 ptas.

LOS VEGETALES Y SUS COSECHAS, por F. C. Crofts y otros. 272 ptas.

ECONOMIA AGRICOLA, por Campbell yLongworth. 225 ptas.

COMO SE CREA Y ADMINISTRA UN NEGOCIO, por Enrique Casas. 256 ptas.

EL EXITO EN LAS REPRESENTACIONES MERCANTILES (guía técnica del agente o 
mercial), por Alberto Muñoz. 345 pág. 215 ptas.

VITICULTURA PRACTICA, por José Noguera. Premio «Pablo Oliva Casabona» del Sin­
dicato de la Vid. 475 ptas.

TRATADO DE ENOLOGIA, por el Dr. Sannino. 3.' edición. 920 pág. 480 ptas. 

DICCIONARIO DEL VINO DE JEREZ, por J. Pemartín. 246 pág. 380 ptas. 

CONTABILIDAD AGROPECUARIA, por A. G. Jeffrey. 110 ptas.

LOS VINOS DE ESPAÑA, por José del Castillo. 500 pág. Declarado «Libro de interés tu­
rístico». 980 ptas.

ANUARIO AGRICOLA ESPAÑOL. Un anuario de gran utilidad, con las direcciones de 
las empresas agrícolas, ganaderas, avícolas, etc. 1.000 ptas.

METODOLOGIA DE ANALISIS DE VINOS Y ALCOHOLES. Compendio de los más mo-
demos procedimientos químicos. 250 ptas.

MAQUINARIA AGRICOLA BASICA, por Shippen. Dos tomos. 280 ptas. los dos.

VINO AMOR Y LITERATURA, por Alejandro Sela. Un libro dedicado a las mujeres her­
mosas. Obra premiada por el Sindicato de la Vid de Barcelona. 125 ptas.

EMPRESA AGROPECUARIA. RACIONALIZACION Y  PRODUCTIVIDAD, por Sturrok. 175 
pesetas.

SISTEMAS DE RIEGO, por R. Ede. 125 ptas.

FERTILIZANTES AGRICOLAS, por J. Patterson y otros. 150 ptas.
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fg se conocen las ponencias que se­
an tratadas en la IV Conferencia In- 
trnacional de Mecanización Agraria
Sobre el tema: "Transporte Agrario f tendrá lugar en Zaragoza

coincidiendo con Fima-72.

Sobre las líneas principales va dibu­
jándose minuciosamente cuál ha de ser 
la realidad de la 6a Feria Técnica Inter­
nacional de la Maquinaria Agrícola de 
Zaragoza (FIMA/72).

Desde su primera edición, FIMA ha 
querido ser el exponente fie l de la me­
canización del agro, su realidad y su 
posibilidad, su presente y, sobre todo, 
manifestación de vanguardia de los más 
adelantados sistemas de mecánica 
agraria.

Por ello, junto a la muestra estática 
de la maquinaria, se ha querido vita lizar 
su manifestación con concursos, con 
conferencias, con demostraciones, que 
den visión conjunta y global de los pro­
blemas de la mecanización del campo. 

En esta línea, la Conferencia Interna­
tional de Mecanización Agraria, que or­
ganiza la Asociación Nacional de Inge­
nieros Agrónomos con la colaboración 
del Centro de Investigación y Desarrollo 
Agrario del Ebro, ha cumplido con as­
cendente eficacia el propósito. Cuando 
a Zaragoza, convertida por unos días en 
®pital de la agricultura española, acu- 
fen agricultores, ganaderos, técnicos, 
Industriales, científicos y estudiosos de 
a mecanización agraria de todo el muñ­
óla Conferencia Internacional de Me­

canización Agraria pone el hálito v iv ien­
te a la estática de la FERIA.

Para la edición a celebrar los días 13, 
14 y 15 de abril se ha elegido un tema 
de candente, actual y vita l importancia: 
«Transporte agrario». Sin duda nos en­
contramos ante un momento crucial en 
la modificación de las síntesis de trans­
porte que, a su vez, es una de las a c tiv i­
dades que más inciden sobre la renta­
bilidad de la explotación agraria. El em­
pleo de las más apropiadas cadenas de 
transporte, tanto en el camino de las 
materias primas como en el de los pro­
ductos finales, hace que éstos lleguen 
a su térm ino en las mejores condiciones 
económicas e higiénicas.

Para desarrollar este tema, contem pla­
do desde las más diferentes perspecti­
vas del transporte in terior, exterior, por 
carretera, fe rrocarril, aéreo y m arítim o, 
así como las circunstancias de seguri­
dad e higiene del mismo, acudirán: Prof. 
Ing. Giuseppe PELLIZZI, D irector del Ins­
titu to  de Mecánica Agraria de M ilán (Ita­
lia ). Prof. Dr. Ing. Georg SEGLER, Cate­
drático numerario de la Universidad de 
Flohenheim y Catedrático honorario de 
la Universidad de S tu ttgart (Alemania 
Occ.). Prof. Haral A. von MOBERG, del 
Institu to  Nacional Sueco de Investiga-
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ción de Maquinaria Agrícola de Uppsala 
(Suecia). D. Fernando LOPEZ GARCIA, 
Ingeniero Agrónomo, Subjefe de Depar­
tamento, Sector Agrícola e Internacio­
nal, en la Dirección Comercial de RENFE 
de Madrid. D. Agustín OTERO GONZA­
LEZ, Jefe de la D ivisión de Apartaderos 
y Depósitos Comerciales, en la Direc­
ción Comercial de RENFE de Madrid. 
D. José FALGAS CALATAYUD, Ingeniero 
Industrial, D irector de «Transportes Fru­
teros del Mediterráneo, S. A.», de Va­
lencia. D. Gregorio MENENDEZ MAR­
TINEZ, Ingeniero Agrónomo, Jefe de la 
zona catalana del S. O. I. V. R. E. de

Barcelona. D. Jaime ORTIZ CAÑAVAf 
ingeniero Agrónomo, Catedrático de! 
Escuela Técnica Superior de Ingeniera 
Agrónomos y Jefe del Departamento^ 
Ingeniería Rural del Centro Regional¿ 
Investigaciones Agrarias de Valencó 
D. Francisco CATALA RUIZ, Inspecto 
General Técnico de Trabajo, Ministeri 
de Trabajo de Madrid.

El tema y la relevante personal ;̂ 
c ien tífica  y técnica de ponentes y con 
meantes traerán cerca del medio mil 
de asistentes de todos los contlnenta 
en una cita que desde Zaragoza se lan¡¡ 
al mundo entero.

H i ta Iww® AGENTE ¡COMERCIAL COLEGIADO tNUM. 8 .9 0 9  

V I N O S  - A L C O H O L E S  Y D E R I V A D O S
Avda, M e d i t e r r á n e o ,  4 -  M A D R ID -7 - Teléfonos 2 5  1 5 4 0 3 2 5 2 50 75

¡Una nueva forma de promocionar la Técnica!

Compendio tecnológico para industrias 
vinícolas y derivadas

D ire c to r  P rom otor! J O S E  N O G U E R A  P U J O L

Enólogo. Técnico-Diplomado por el Centro de Investigación y Desarrollo Agrariojdel Ebro,

Un libro en ,el quej participan 45 firmas industriales, asesoras y comerciales,“selecci 
nadas conjuntamente con los organismos profesionales idóneos a las actividadesi 
este sector, para ofrecer una visión actualizada de losjnétodos enotécnicos raciona 
zados con la más avanzada ingeniería de procesos.
Un libro escrito y documentado pensando en el futuro y en'concordancia con las’recientesi

posiciones sobre industrias enológicas.

187 páginas en papel couché extra, a gran formato (260 x 190 mm.) y doble Cfil l  
exquisitamente impresas.

80 ilustraciones en grabado directo.

20 fichas de ingeniería de procesos.

Encuadernación en tela, con portada a tres colores.

Precio: 475 p eseta s P ed id o s a :  ESTA REVISTA.

—  34  —

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Pámpana de Baco. #74, 1/4/1972.



Tres épocas tiene el vino: la infancia, la 
madurez y la vejez y, contrariamente a los 
mortales, ¡va ganando en fuerza y vitalidad 
a medida que envejece!

¿Qué podemos decir del vino que ya no 
es sabido? Es un estimulante del apetito, 
¡y cuando más viejo, más fuerza y solera 
l¡ene... con el peligro de que se suba a la 
cabeza si no se observa cierta comedidad 
en su consumo! Es el néctar de los Dioses, 
y su Dios, Baco, nos ha ayudado a conocer- 
ley catarle, como grandes conocedores al­
gunos, como simples consumidores la gran 
mayoría.

Tres épocas tiene el vino; cuando es un 
¡ierno infante, es un vinillo flo jo , sin gran­
des propiedades.

En su madurez empieza a cobrar valor, 
¡y, repito, en su vejez, es cuando adquiere 
su verdadero valor, los grados máximos 
y, con ellos, mayores propiedades!

Su proceso es lento y, antes de que la 
uva pueda ser utilizada en su elaboración, 
se precisan varios años arrancando las ra­
mas inútiles y que darían unos racimos po- 

l bres, malos. El cultivo de la vid precisa su- 
mos cuidados y, cuando al fin llega la ale­
gre vendimia, ¡los vendimiadores y vendi­
miadoras acuden de todas partes para re­
coger la uva, satisfechos ante la perspecti­

va de ganar algún dinero con el que regre­
sarán a sus hogares, para contribuir al 
bienestar de los seres queridos, ¡con esos 
ahorrillos conseguidos a costa de unas lar­
gas jornadas de labor!

Ellos son felices, ¡y si no la mejor prueba 
es que casi siempre cantan mientras rea­
lizan su labor!, tal vez pensando que den­
tro de unos meses, esos granos dorados o 
negros se convertirán en ese líquido blanco, 
tinto o rosado que será el complemento de 
nuestras comidas, dándonos esa euforia que 
nos hace ver las cosas bajo un prisma más 
hermoso, menos real, pero que nos ayuda 
a sentirnos más felices o, por lo menos, 
menos desgraciados.

El vino merece ser ensalzado por sus in­
numerables cualidades, por todo lo que 
significa, tanto desde el punto de vista ali­
menticio, como fuente de ingresos para los 
países que, como España, Francia e Italia, 
poseen las mejores marcas, conocidas mun­
dialmente y consumidas por los más deli­
cados «gourmets», que saben apreciar todo 
lo bueno que encierran.

Tres épocas tiene el vino, y contraria­
mente a los mortales, ¡va ganando en fuer­
za y vitalidad a medida que envejece!

Por Carmen Español

OFRECEMOS LOS PRECIOS MAS INTERESANTES DEL MERCADO 

CONCEDEMOS EXCLUSIVAS

cotizaciones de las m ás va riad a y  bien pre sentada gam a de p ro du cio s a gra ne l y  em bo tellados
Anisados - Brandy -  Cln - C rem as -  E scarchados -  Tequila -  wodka -  etc. e tc .
O o M o s  -  M istelas -  Vermuls - V inagres -  S idras - Espum osos -  J a ra b e s  -  Zumos -  ele.
MINIATURAS - BOTELLONES - GARRAFAS y ANFORAS DE FANTASIA

y
'EN SERVICIO ©  CORDIALIDAD ©  DINAMISMO ©  INSTALACION MODELO

,a a “EL DORA D O " Apartado 7, Telf. io3 - Q U IN TA  N A R (Toledo)

A C E R E M O S  S U  V I S I T A

SOLICITAMOS AGENTES FORMALES
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II Certamen Poético “Virgen de las Viñas"
El Sindicato Provincial de la Vid, Cervezas y Bebidas, conmemorando la Fes­

tividad de su Patraña «SANTISIMA VIRGEN DE LAS VIÑAS», convoca el II Cer­
tamen Poético, con arreglo a las siguientes

B A S E S :

Primero.— Podran participar todos los poetas nacidos o residentes en la Pro­
vincia de Ciudad Real.

Segundo.— Se concederán tres premios con las siguientes dotaciones:
1.° 8.000 pesetas para aquellos trabajos que glosen temas de exaltación a 

la Santísima Virgen de las Viñas.
2° 6.000 pesetas para aquellos trabajos que glosen temas sobre la exce­

lencia de nuestros caldos.
3.° 4.000 pesetas para los trabajos con un tema que se relacione con di­

versos aspectos de la provincia.

Tercero.— El plazo de admisión de los trabajos finalizará el día 21 de abril, a ¡ 
las 20 horas.

Cuarto.— Los originales serán escritos a máquina, a doble espacio, en papel ta­
maño fo lio , por una sola cara y por trip licado. Deberán ser inéditos, entre­
gándose en sobre cerrado en el S indicato Provincial de la Vid, Cervezas y 
Bebidas, calle Bernardo Balbuena, 3, Ciudad Real.
Se rem itirá sin firm a, si bien figurará un lema con su correlativa plica, es 
la que conste el nombre y dom icilio  del autor.

Quinta.— El Sindicato Provincial de la V id, Cervezas y Bebidas se reserva el 
derecho de publicar, si lo estimare, los trabajos galardonados, sin quepo: 
ello entrañe derechos para su autor, renunciando por tanto a ellos al acep­
tar estas bases.

Sexto.— El Jurado Calificador hará público los fallos en el Acto Literario que 
tendrá lugar el día 29 de abril en Tomelloso, y la entrega de premios se 
verificará en dicho acto, siendo pública la asistencia y procediéndose por 
sus autores a la lectura de los trabajos premiados.
Los fallos del Jurado serán inapelables y los premios podrán ser declara' 
dos desiertos.
Todos los premios concedidos deberán ser retirados por sus autores, no ato 
nándose los gastos de desplazamiento, etc.

Ciudad Real, a 25 de febrero de 1d72 EL SECRETARIO DEL SINDICATO PROV.
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Un sendero
i

Cuchillos de sombras cruzan 
un sendero que se arrastra 
enlte bosques y romances 
de cielos que se encaraman 
en el incierto romántico 
de unas leyendas lejanas.

I I

Vientos rezan, y se mueven 
los céfiros por las ramas, 
mientras auroras en fiesta 
de ilusiones y romanzas 
de corazones que sueñan 
en cielos y lunas claras, 
en esos cielos y lunas 
que almas jóvenes engarzan 
en sus mentes abrileñas 
llenas de luz y fragancias.

JOAQUIN CONCHAS
(De la Academia Hispano 

Americana Zenith)

Mi fiel amigo

Cuando la tierra llora 
dice adiós a un payes, 
y su cepa enarbola 
al vino que abandonado es.
¿Puedes tú pasar sin vino?
¿puede el hombre amar y no beber? 
¿o podrás tú ser amigo 
de aquel que no sabe querer?
Si me respondes que sí, 
no te creo, 
o acaso eres ciego, 
o apreciar no sabes 
un buen vino, 
que te ofrecerá 
un ser querido.
Si lo rechazas eres grosero, 
si lo aceptas, verás que salero 
guarda el vino, 
verás que bueno es.
No dejes pues de amar, 
no dejes pues de beber, 
que veras en él un compañero, 
el amigo más fiel.—

RA1MOND AGUILO BARTOLOME
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Agencia de Transportes A T 2686

Especializados en
*  camiones Cisternas de acero in oxidab le
*  Todas capacidades

VILLARROBLEDO (Albacete)
Avd. Reyes Católicos, 96 Apartado 

Teléfonos 101 y 119

Transportes dei a m o  y  m o n t e a d

R i e g o s  HO LZ,  S .  A.
A S P E R S I O N

Fijos o móviles las tuberías y rociadores I N S T A L A C I O N E S  G A R A N T I Z A D A S
S A E N G E R ,  S.  A,

T U B O S  E N  P V C(POLIVINILO RIGIDO)
F R / S O G R O N  - L A M I G R O N  - A C C E S O R IO S  P V C

D I S T R I B U I D O R  P A R A  E S T A  Z O N A ,

S U M I N I S T R O S  U i J i l ©
Virrey Morcillo, 51 - Apartado, 76 V I L L A R R O B L E D O
Teléfono 478 (ALBACETE)

Ctra . Burgos, camino C a r r e t i l  
TELEFONO. 213493 L_ O C P O N O
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PRENDAS MODERNAS

—¿Cómo encuentras mi bañador? 
-¿Qué bañador? . .  .

Un campesino recien llegado a la capital 
sube a un autobús.

-¿Cuanto vale?
-Cinco pesetas.
-Que se bajen todos; me lo llevo . . .  

PRECAUCION

Fué durante una fiesta Uno -de los invi­
tados se había emborrachado, pero trata­
ba de que nadie advirtiera su estado. Por 
ahí, alguien anunció que la dueña de ca­
sa presentaría lo que ella consideraba «su 
mejor contribución a la especie humana» 
la dueña de casa pasó a una habitación, 
ü cuando volvió traía en sus brazos a sus 
dos hijitos mellizos. El borrachito los miró, 
a siempre preocupado por la idea de ocul­
tar su borrachera, exclamó:
HQué herm oso b e b é l

— ¿En este pueblo no hay distracciones? 
—| Ya lo creo I Y muy buenas . el otro 
dia tiramos al pozo al «Ufrasio» y se aho­

gó-

El moribundo a su esposa:

— Querida, ya que me estoy muriendo» 
dime si me has sido infiel alguna véz.
— Y si no te mueres ¿Que?

EPIGRAMA

Preso y doliente el célebre Quevedo 
de aguda enfermedad convalecía, y el 
abad de San Marcos le brindaba caldo de 
transparencia cristalina.

—[Valiente caldo] —exclama don Francis­
c o — [Valiente, bravo caldol repetía.
—¿Por qué valiente? —le pregunto el mon­
je.

— Porque no tiene nada de «gallina».

BEBEDOR

—Fulano murió a causa de la bebida. 
—¿Pero no había jurado no volver entrar 
en un bar?

—Y lo cumplió. Para beber, se sentaba en 
las mesas de la acera.
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Un rico industrial gusta contar con qué 
tacto y diplomacia le despidió su primer 
jefe en su juventud:

—Joven, no sé cómo vamos a poder 
prescindir de sus servicios, pero desde el 
lunes próximo vamos a intentarlo.

* **

Evidentemente a las industrias les resul­
ta tan difícil dejar de echar humo como al 
fumador.

B. V.

* *
*

El trabajo me gusta, me fascina. Puedo 
estar horas y horas viendo trabajar a los 
demás y no me canso,

£1 no fumar le puede proporcionar dos 
bienes: uno, salvar su salud; otro, no le 
podrán echar la culpa de que usted que­
ma el monte.

SOLUCION CRUCIGRAMA NUM. 73

HORIZONTALES.— 2: Mía.—3: Carro.— 
4: Mariano.— 5: París, Día.—5: Orín. Hu­
mo.—7: Ría. Color,—8: Adietas.—9¡ Oeses 
10: Sal.

VERTICALES.—2: Por.—3: María—4: Ca­
riado.—5: Marin. Ies.—6: Iris. Cesa.—7: 
Ara Hotel.—8: Ondulas,— 9: Oímos.— 10:

CRUCIGRAMA NUM. 74 

f  2 3 4 5 6 7 8 9 »  n

H orizon ta les: —2: Juego de naipes, 
Cauce de agua.—4: Actores jóvenes,- 
Almacenes para cereales. Iguales, semejí 
te.—6: Planta liliácea. Sirve.—7: Tratara 
to inglés. Ehnqueo las paredes de ni 
sa- —8: Ocupación com ercial.— 9:Eral 
cuente.—10: Enredo.

V ertica les .—2: Cloruro de sodio,-3: 

blación del norte de España.—4: Temp 
turas altas.— 5: Propensos al mal. Juj 
futbolística—6: Artículo indeterminado 
Nombre de varón (abrev.) —7: Apée 
de santo. Hábito de obrar mal.—8:PI¡ 
ria.—9: Caída de agua.—10: Signo ¡o 
cal.

¡ A G R I C U L T O R  - V I T I C U L T O R ;
ábra un escaparate de sus p ro d u c to s  

anunciándose en nuestra revista
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mnars 7 umaums
A N T I C O R R O S I V O S

Civeroos tanques revestidos in te rio rm en te , con una cap ac idad  cada uno de 20 .0 0 0  i ,  sum in is trados  

a la firma Cooperativa Local del Cam po Sim o. Cristo  de la Vega, de Socuéllam os (C , RealJ

t a l l e r e s  l a n d a l u c e ,  s .  l .
fels. 8K 19 05 - 0 6  -  07 ■ Tslex n .u 35815 - A p td o .  43 - Jo rre lavega  (Santander)

Tanques para fe rm en tac ión , a lm acenam ien to  y em b o te lla d o , revestidos in te rio rm e n te .

OTHOS RECIPIENTES PARA LA INDUSTRIA DE LA BEBIDA
Nuestros revestim ientos especiales tratados a A L T A S  T E M P E R A T U R A S

le garantizan la m áxim a conservación de los p roductos  alm acenados

Su superficie dura, lisa y b rilla n te , ev ita  am p lia m e nte  la adherencia  fa c ili­

tando con e llo  una cóm oda lim p ieza .A P L IC A C IO N E S  Vinos, cerveza, mostos, alcoholes, aguardientes, sidra, zumos de frutas, etc.
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-  el e n v a s e  de vidrio no altera el sab o r.
- e s  de fácil m anejo  y  agrad ab le uso.
-  s e  puede vo lver a  abrir y  ce rrar cu a n ta s  v e c e s  se  desee.
-  perm ite ca m b ia r fácilm en te de m odelo.
-  e s  el e n v a s e  “no recup erab le" m á s  eco n ó m ico  y  más seguí

SOCOVI SO CIEDAD CO M ERCIAL D EL VIDRIO, S. A. 
Paseo de la Castellana, 86 - Tel. 262 55 13 ■ Madrid®

Delegaciones en:
Barcelona: (14): Galileo, 303-305 - Tel. 321 89 54 
Gljón: M arqués de San Esteban, 17 - Tel. 34 57 07 
Sevilla: Plaza Nueva. 19-20 - Tel. 21 14 84

Zaragoza: C arretera  a Valencia (Km. 8) 
A part. 408 -T e ls . 25 8012-13-M 

Valencia: Pascual y Genis, 10.planta 4*0 
Tels. 21 98 75 -2 1  99 50

Un envase de vidrio de SOCOVI da más calidad a su producto
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