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09:25 h. Innovaciones tecnolégicas y
capacidades en |4+D+i de la UCLM
enel sector del vino.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULAS.

09:30 h. Aprovechamiento de
residuos vitivinicolas.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULAS.

10:00 h. Herramienta para
determinar el origen geogréfico del
vino.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULAS.

10:00 h. La nueva Norma UNE-ISO
13810:2023 visitas a espacios
industriales, naturales, culturales e
histéricos.

Propuestas Empresariales

AULADB.

10:30 h. Cata conbodegas singulares
y vinos de autor.

Catas y Armonias

AULA1.

10:30 h. Ultimas investigaciones del
grupo de enologia y productos
naturales dela UCLM.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULAS.

11:00 h. Herramientas de
financiacion de Ultima generacion
(GESICE

Propuestas Empresariales

AULAB.

11:00 h. Las actitudes de los
consumidores de vino hacia la
innovacion y su implementacion en
las bodegas.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULAS.

11:00 h. Paseo por los vinos de
Espana.

Promocion Exterior y Economia
AULAB.

11:00 h. Vino, Saludy Sociedad.
Vinoy salud
AULA2.

11:30 h. Cata de Vinos de Pago de
Castilla-La Mancha.

Catas y Armonias

AULA1.

11:30 h. La herramienta de apoyoala
exportacion.

Jornadas Técnicas eInstitucionales
AULAS.

12:00 h. Branding y packaging para
tiempos de incertidumbre.
Propuestas Empresariales
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AULABL.

12:00 h. Comprender mejor al
consumidor de vino a partir de los
contenidos y opiniones que genera
enInternet.

Jornadas Técnicas elnstitucionales
AULAS.

12:00 h. La importancia de la
formacion para asegurar un futuro
sostenibley de éxito.

Propuestas Empresariales

AULAB.

12:30 h. Blockchain en la industria
vitivinicola.

Jornadas Técnicas e Institucionales
AULA3.

12:30 h. Cata delos sentidos.
Catasy Armonias
AULA 1.

13:30 h. Catainteractivay etiquetado
digital seglin nueva normativa.

Catas y Armonias

AULA1.

14:30 h. La Mancha a sorbos y
bocados

Catas y Armonias.

AULA 1.

16:00 h. Emision de A pie de canmpo,
CCM Radio.

LaCulturay el Vino

Planta superior Pabellon A.

16:00 h. Emision de La ventana,
Cadena Ser.

LaCulturay el Vino
SALONDEACTCS

16:00 h. Turismo y Vino. Cémo
convertir a nuestros turistas en
clientes.

Promocion Exteriory Economia
AULAG.

16:30 h. Los vinos cervantinos y cata
dirigida por Jesus Flores.

Catas y Armonias

AULA1.

17:00 h. Cémo ganar adeptos al vino
en la Generacion Z desde los medios
de comunicaciony redes sociales.
LaCulturay el Vino

AULAG.

17:00 h. Novela negray Vino.
LaCulturay el Vino
Aula2.

17:00 h. Nuevas tendencias en
microbiologiaenologica.

Jornadas Técnicas e nstitucionales
AULA3.

17:00 h. Premios Tastevin de cristal
de la UAES y entrega de los Il
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Certificados de
profesionalidad UAES.
Jornadas Técnicas e
[nstitucionales

AULADB.

ROGRAMA DE Al

18:00 h. Nombramiento a Lorenzo
Diaz Magister FENAVIN.

La Culturay el Vino

GALERIA DELVINOGlobalcaja.

Feria Nacional del Vir
anish Wine Fair

ad Real, 9 -11 de Mayo

18:00 h. Soluciones digitales que
combinan inteligencia artificial y Big
Data para facilitar la exportacion del
vinoespanal.

Promocioén Exteriory Economia
AULAG.

18:00 h. Vino, Saludy Deporte
Vino, Saludy Sociedad
AULA 2.

PABELLONES

HOMERO
VIRGILIO
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OSIRIS
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GANIMEDES
HAFIZ

LI BA

nnTmw»

Galeria del Vino

D

E

F
®
D

Centro de Negocios

)
)

Programa “Face-to-Face”
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Aulas

18:05 h. Cata de espumosos y cava

Homenaje aLorenzo Diaz

Catas y Armonias

GALERIA DEL VINOGIobalcaja O rga

09:30 h. Anélisis de las perspectivas
del sector vitivinicola espanol.
Jornadas Técnicas e Institucionales

D T A
AULAS. CIUDA

10:00 h. (Qué interesa del vino
espafiol en los mercados
internacionales?.

Promocion Exteriory Economia
AULAG.
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Conchi Sanchez

Directora de Lanza

ué ha pasado
en el mundo
del vino en los
ultimos doce
meses? Para
encontrar to-
das las res-
puestas a esta
e una sola no basta,
sde este martes
9 de mayo a la duodécima edicion
de Fenavin, una feria mas nacional
que nunca porque incluye mas vi-
nos de todos los pequefios rincones
del pais y, por tanto, donde el mapa
de la calidad del sector se muestra
mejor dibujado.

Para un periodista especializado,
local o de un medio nacional, la
feria impulsada por la Diputacion
provincial ofrece la oportunidad de
testar en un solo espacio como res-
piran las bodegas y los comprado-
res y hacerlo, por primera vez, en
dos afios consecutivos: siempre ha
sido bienal y s6lo la interrupcion de
la pandemia rompi6 un ritmo cons-
tante y en ascenso que regresa aho-
ra a los afios impares.

Esta es la primera novedad de este
2023, pero la que realmente marca
un cambio es que todas las bodegas
estaran bajo un techo comun y no
ubicadas en esas carpas que sdlo lo
parecian por fuera. El nuevo IFEDI
ofrece mas de 31.000 metros de ex-
posicién, con estands un poco mas
pequefos esta vez, de modo que
quepan mas marcas.

Esa necesidad que ya sienten las
bodegas de “estar en Fenavin o no
existir” se agudiza mas observan-
do los datos del ultimo informe
econdmico de mercado que la In-
terprofesional del Vino de Espaiia
(OIVE) ha puesto a disposicion del
sector y que senala que, pese a la
gran incertidumbre que vivimos a
nivel internacional, unida a la fuerte
inflacion, y la caida del consumo de
vino en nuestro pais en volumen, los
vinos tranquilos con DOP, que es
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J.Jurado

Fenavin
tiene las
respuestas

el simbolo de calidad comun en el
ambito europeo, son los que mejor
evolucion presentan tanto en volu-
men (+3,4%) como en valor (+13,7%),
siendo los Unicos que crecieron
por encima de la media, tanto en el
sector de la Alimentacion como en
el de la Hosteleria en este aspec-
to. Segin esos mismos datos, los
vinos reconocidos con la etiqueta
que certifica la calidad en todos sus
procesos ya representa el 47% del
volumen y el 73,4% del valor total,
los mayores porcentajes registrados
en Espana hasta la fecha.

En este Gltimo afno, ademas, las ven-
tas de vino espumoso -con una gran
presencia en la feria ciudarrealefna-
aumentaron un 1,8% en litros y un
8,5% en euros, siendo el siguiente
tipo de vino que mejor se compor-
to. Es decir, que los vinos de rango
de precio elevado ganan cuota en
Espana frente a los mas economi-
cos. Y todo ello, desde la celebra-
ciéon de la Gltima edicion de la feria.
Esta razoén, sin duda, pesa para que
en Fenavin quieran estar este afo
practicamente todas las DOPs de

Espafa: es un rasgo mas de su ca-
pacidad real para generar negocio.

A estos datos hay que sumarle lo
anunciado este viernes pasado por
el consejero de Agricultura, Fran-
cisco Martinez Arroyo, segun los
cuales solo en marzo las bodegas de
la region vendieron dos millones
de hectélitros y diez millones en
los altimos cinco meses.

Pero, tal vez, mas importantes que
las novedades de esta feria son las
cosas que permanecen. La prime-
ra, ese espiritu de emprendimiento
puro que movio a la feria desde su
primera edicién, en 2001, que bus-
caba crear un escaparate para el
vino de la provincia y la region -y,
por tanto, para impulsar su nego-
cio - partiendo de un escenario en
el que estuvieran representados
todos los vinos de Espafia. En ese
motor inicial que hoy perdura sigue
también la voluntad de reforzar el
nudo que vincula la cultura en to-
das sus manifestaciones al consu-
mo moderado de vino, y ahi esta
la programacion de actividades de
este afio para mostrar a comprado-
res y visitantes de qué fibras esta
hecha esa union indisoluble.

Y siguen también las ganas de re-
petir de las bodegas; las de los
compradores de regresar pero, So-
bre todo, persiste el empeiio de un
equipo de maravillosos profesio-
nales que, desde la organizacion,
perfeccionan cada ano las formu-
las para que Fenavin sea un esce-
nario adecuado para el negocio,
pero también para alumbrar una
experiencia humana enriquece-
dora y feliz para quienes trabajan
solo tres dias en Ciudad Real.

Una vez mas, un martes, un miércoles
y un jueves de mayo, vuelve el cara a
caraen el trato, después de tanta reu-
nion online, y siempre compartiendo
una copa. Eso es siempre una promesa
de conversaciones con buen final.

Te deseo un feliz Fenavin y, como
siempre, una reposada lectura esta
semana. Gracias por estar ahi.

Siguenos y compartenos en www.lanzadigital.com y en:

0 @diario.lanza
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= HOMERO

Pabellén
Pavilion

Fenavin

La feria del vino espanol
mas ambiciosa

Texto: Noemi Velasco

Fotos: J.Jurado

El pabellon Ifedi de Ciudad Real acogera 1.950 bodegas expositoras y recibira
alrededor de 18.600 compradores del 9 al 11 de mayo. Son los numeros de una
feria que sabe batir récords y que volvera a hacer historia en torno al vino

Lanza FENAVIN
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Pero lo que importa en Fenavin es
el negocio, y eso es lo que esperan
hacer los 15.000 compradores na-
cionales y los 3.600 compradores
internacionales, procedentes de
mas de un centenar de paises, que

hay confirmados hasta la fecha

ocar techo es una
expresion que
no existe para
Fenavin. La Feria
Nacional del Vino,
“la mas importan-
te de vino espaiiol
que existe”, vuelve
a latir este martes en el pabellon
Ifedi de Ciudad Real, que sera has-
ta el 11 de mayo el coraz6on de una
region que es ‘bodega del mundo’
por tradicion agricola, por paisaje y
por numeros, porque produce vino
y lo exporta. Tres datos: Castilla-La
Mancha cuenta con 460.000 hecta-
reas dedicadas al vifiedo, produce
al afio 22 millones de hectolitros de
vino y mosto, y representa el 55 por
ciento de la exportacion en Espaiia.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Lanza. #25,327, 9/5/2023.

Los numeros imponen, pero no
achantan a Fenavin, que en la duo-
décima edicion volvera a hacer his-
toria. Esta prevista la participacion
de 1.950 bodegas y cooperativas
expositoras procedentes de toda
Espafa, lo que supone, segin des-
taca el presidente de la Diputacion
de Ciudad Real, “la mayor concen-
tracion de vino de nuestro pais que
se produce a nivel mundial”. Son 76
mas que el afio pasado y casi to-
das las comunidades autdénomas y
denominaciones de origen del pais
estaran representadas. Nunca antes
esta feria impulsada por la Diputa-
cién de Ciudad Real, y que cuenta
con el apoyo de la Junta de Comuni-
dades de Castilla-La Mancha, habia
alcanzado estos ntmeros. Y lo hace

Lanza
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en la primera edicion distanciada
solo 12 meses de la anterior, pos-
puesta en 2021 debido a las restric-
ciones derivadas de la pandemia, ya
que de forma regular es bianual.

Pero lo que importa en Fenavin es
el negocio, y eso es lo que esperan
hacer los 15.000 compradores na-
cionales y los 3.600 compradores
internacionales, procedentes de
mas de un centenar de paises, que
hay confirmados hasta la fecha. Al
cierre de 2022, el presidente de la
Diputacion estimo que la feria habia
dejado “alrededor de 20 millones de
euros en la capital y en el resto de
la provincia”, a través de la actividad
generada en hoteles, restaurantes,
medios de transporte o empresas de

FENAVIN
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montaje, y que habia generado nada
mas y nada menos que “64,5 millo-
nes de euros de negocio en torno al
vino”. Asi pues, se estima que 1 de
cada 4 compradores cerraron ope-
raciones por un valor de media de
15.000 euros.

El nuevo Ifedi

Ante tal despliegue de botellas, eti-
quetas, copas de vino y euros, Fenavin
tenia que tener un recinto a la altura,
ampliado en los dltimos afios y que
por fin estrenara en su conjunto, con
la incorporacion de 10.000 metros
cuadrados nuevos. Por primera vez en
sus 22 anos de historia, se celebrara
sin carpas ni bafios de plastico, en una
infraestructura “moderna, accesible,
interconectada y dotada de la tltima



tecnologia” El recinto tiene una su-
perficie total de 31.640 metros cua-
drados, 28.000 meramente expositi-
vos, y distribuida en tres pabellones.
Existian pretendientes para llevarse la
feria a las grandes capitales, a Madrid
o Barcelona, pero el nuevo Ifedi (Ins-
titucion Ferial Diputacion de Ciudad
Real) manda un claro mensaje: Ciudad
Real no va a dejar marchar Fenavin.

La Galeria del vino

El mejor escaparate para los caldos,
jovenes, tintos y reservas sera la Ga-
leria del Vino, también considerada la
mayor sala de catas “del mundo’, por-
que Ciudad Real sabe de batir récords.
El ano pasado estuvieron presentes
1.437 referencias de 145 denominacio-
nes de origen e indicaciones geogra-
ficas protegidas. Siempre sera el sitio
predilecto de compradores, medios de
comunicacion y de los mas de 50.000
visitantes que pasan por la feria, un lu-
gar para probar los ecologicos y para
sorprenderse con las propuestas de
marketing -nombres y etiquetas- de
los vinos mas novedosos.

Mas de 100 actividades:

catas y ponencias

Todo no queda ahi, pues el Ifedi ade-
mas acogera un centenar de activi-
dades relacionadas con el mundo vi-
tivinicola organizadas por el propio
Fenavin, al margen de las propuestas
en los diferentes stands. Lugar de de-
bate sobre el presente y los retos de
futuro del sector vitivinicola, la feria
concentrara ponencias sobre innova-
ciones tecnoldgicas e I+D+i, vino y sa-
lud, aprovechamiento de residuos, he-
rramientas de apoyo a la exportacion,
branding y packaging, digitalizacion, y
turismo. Seran a cargo de ponentes e
instituciones de reconocido prestigio,
como la Universidad de Castilla-La
Mancha (UCLM), el Observatorio Es-
panol del Mercado del Vino, chefs,
sumilleres y enoélogos. Ademas, habra
catas de vinos de autor, programas
radiofonicos, maridajes, entrega de
premios y reconocimientos como los
‘embajadores y embajadoras del vino,
la presentacion del Proyecto MEG:
Mujeres en Gastronomia e infinidad
de propuestas mas.

Spanish Wine Fair

Cooperativa
Sania Caltaling

PABELLON: VIRGILIO

CALLE: 3

STAND: 13
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Caballero asegura que
FENAVIN es el mejor
escaparate para una provmaa
“agricola’, pero “moderna”

Texto: Noemi Velasco

Fotos: Clara Manzano

El presidente de la Diputacion y maximo responsable de | José Manuel Caballero hace un repaso por los datos y las no-
Fenavin, José Manuel Caballero, asegura que en la actuali- | vedades de la duodécima edicion, habla del futuro del sector
dad “no existe industria del vino en el mundo que esté por | del vino y reconoce que si continua la sequia pueden existir
encima del sector en Ciudad Real y en Castilla-La Mancha”. |1 “problemas”
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REGUNTA-.  Fenavin

repite un aiio después:

.950 bodegas y 18.000

compradores. ;La feria

vuelve a hacer historia?

RESPUESTA-. Si, segui-

mos superando las ex-

pectativas de una feria

que ya esta muy consolidada y que real-

mente se ha convertido en la referen-

cia del vino espafiol en el mundo. Es la

mayor concentracion de vino de nues-

tro pais que se produce a nivel mundial.

Hay ferias importantes en Alemania,

Italia y Francia, pero en lo que se refiere

en exclusividad al vino espanol, la mas
importante es Fenavin.

P-. ;Tocara techo en algiin momento?
R-. Ya estamos en el techo realmente. El
entorno de 1.950 bodegas expositoras
es el maximo que podemos y debemos
alcanzar. No tiene logica ademas que se
siga creciendo, porque a la feria hay que
acompanarla de una serie de servicios y
la realidad que es la que es. Ciudad Real
tiene una capacidad hotelera limitada,
y la movilidad hay que garantizarla en
condiciones de seguridad y agilidad.

En este tamano, con 32.000 metros
cuadrados de superficie ferial, de los
que mas de 28.000 son estrictamen-
te expositivos, estamos ya en una feria
de primer nivel. Y no tenemos garantia
de que, ampliando el tamafo, con mas
bodegas y mas superficie expositiva, la
feria siguiera siendo un éxito.

P-. El afio pasado se estrend una nue-
va parte expositiva, el atrio, pero este
2023 el Ifedi esta al completo. Es el fin

de las carpas. ;Qué va a suponer?

R-. Un ahorro importante, que estima-
mos en mas de 1 millén de euros cada
ano y ya en esta edicion. Es posible que
en las ediciones siguientes mas, porque
empezamos a crear materiales que de-
jamos en deposito para la siguiente fe-
ria.

Hay que tener en cuenta que, desde el
punto de vista de la imagen, la mayor
critica que teniamos, tanto de exposi-
tores como de compradores, eran las
carpas. Era la infraestructura efimera,
los bafios portatiles. Incluso hacia que
algin organismo oficial -que no voy a
nombrar- no quisiera reconocernos in-
ternacionalmente.

Ahora vamos a tener infraestructuras
modernas, del siglo XXI, las mas avan-
zadas que en estos momentos existen
en nuestro pais. Hemos incorporado la
tecnologia, hay absoluta accesibilidad
e interconexion entre pabellones, que
dara agilidad a la movilidad. Va a ser un
espectaculo como funcione la feria des-
de el punto de vista de la infraestructu-
ra.

P-. El hecho de que rompa su caracter
bianual, que el afio pasado se celebrara,
¢ha influido positiva o negativamente?
R-. Ni de una manera ni de la otra. Es-
tamos practicamente en niveles de cre-
cimiento en cuanto a bodegas y com-
pradores nacionales e internacionales
similares a los del afio pasado, en torno
a 1 por ciento de media. Yo creo que la
del afio pasado se justificaba porque no
habiamos podido celebrar la de la edi-
cion anterior como consecuencia de la

pandemia, pero la feria debe volver a la
bianualidad. Tiene logica que cuando se
celebra la feria haya una explosion des-
de el punto de vista comercial, de ventas
y operaciones, y €so se garantiza mejor
cada dos afios que si la hacemos anual-
mente.

P-. El vino habla de un tipo de produc-
cion, pero también de un paisaje, un
terreno, de una region que es rural,
pero también es moderna. ;Es Fenavin
el mejor escaparate que tiene Ciudad
Real?

R-. Sin duda. Yo creo que en Fenavin se
pone en evidencia lo mejor de nosotros
mismos. Primero, nuestra capacidad
organizativa, tenemos mucha potencia
para organizar eventos. Hay que tener
en cuenta que es un evento complicado,
por el nimero de personas, de expo-
sitores, compradores internacionales,
por toda la logistica, y hemos demos-
trado en las ediciones anteriores que
sabemos hacerlo y hacerlo muy bien.

Segundo, hemos demostrado también, y
la prueba va a ser que ya no haya carpas,
que tenemos una capacidad de gestion
-modestia aparte- impresionante. Por-
que nadie se puede creer que, en estos
tiempos, la Diputacion hayamos sido
capaces de construir una superficie
expositiva de 10.000 metros cuadrados
nuevos, con el coste que se presupues-
to, dentro del margen de la legalidad en
cuanto a los incrementos de obras pa-
blicas, y hacerlo en 8 meses.

Y Fenavin es una imagen de una provin-
cia que quiere y que puede. Ciudad Real
es una provincia agricola, pero que ha

hecho un enorme esfuerzo de moderni-
zacion, de incorporacion de tecnologia,
de conocimiento, con una exigencia de
calidad enorme para el sector tradicio-
nal del vino. Hoy no existe industria del
vino en el mundo que esté por encima
del sector en Ciudad Real y en Casti-
lla-La Mancha. Han hecho un esfuerzo
los agricultores en sus procedimientos,
sus métodos, en su tratamiento de la
tierray de la vifia, y han demostrado que
saben hacerlo con calidad.

Ademas, no podemos pasar por alto
que estamos haciendo un esfuerzo muy
grande en comercializacion, cada vez
comercializamos mas, lo hacemos con
mayor valor afiadido, y nuestros vinos
se acercan mas al precio de los vinos
esparnioles.

P-. ;Quién va a participar este aiio en
Fenavin?

R-. Las bodegas expositoras son de toda
Espafia, de practicamente todas las
denominaciones de origen va a haber
presencia. También hay presencia ins-
titucional, de vinos que vienen a través
de consejerias de agricultura o diputa-
ciones.

La feria funciona muy bien porque es la
avanzadilla a los cambios que se produ-
cen en el mercado del vino. Vamos a te-
ner nuevos formatos, pues el vino ya no
solo se vende en la tipica botella de cris-
tal, sino en lata o en tetra brik. También
hay una presencia muy significativa y
arrolladora del ecologico. En Fenavin se
producen las primeras presentaciones,
avances en cuanto a modelos de comer-
cializacion.
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IFEDI Pabellbn A Homero

Martes 09/05 de 11:00 a 12:00 horas en Aula 6
Paseo por los vinos de Espaina

Miércoles 10/05 de 10:00 a 11:00 horas en Aula 6
¢ Qué interesa del vino espaiiol en los
mercados Internacionales?

Miércoles 10/05 de 13:00 a 14:00 horas en Aula 6
Claves de éxito para entrar en los
mercados de africa occidental
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Por otra parte, tenemos 102 paises ga-
rantizados con presencia de comprado-
res internacionales. Estamos observan-
do que empiezan a aparecer figuras que
no eran habituales, que tienen que ver
con la tecnologia y el comercio online.
Por ejemplo, ha aparecido el modelo
de los clubs de vinos, que funcionan a
través de internet y que compran vinos
para clientes que tienen repartidos en
cualquier area geografica. Asi pues, ya
no solo viene el comprador que atien-
de a una cadena de supermercados o de
restauracion, sino también este nuevo
importador que distribuye entre clien-
tes personales, que no son negocios.
También estamos purificando la oferta
que hacemos a compradores interna-
cionales, para que realmente sean los
mejores a los que premiemos con venir.

P-. Entre los paises asiaticos el afio pa-
sado hubo alguna falta por las restric-
ciones propias del Covid, ;vuelven?

R-. Este afio la tnica restriccion que
existe es para Rusia por el veto in-
ternacional derivado de la guerra de
Ucrania, y a estas alturas desconozco si
tenemos algin comprador ucraniano,
que dadas las circunstancias entiendo
que es complicado. Del resto de paises
volveremos a niveles de 2019, en torno
al centenar. China, Japon, Corea del Sur
y todos los paises asiaticos van a estar
presentes.

Estamos abriendo mucho el mercado
africano y, por supuesto, Sudamérica
sigue teniendo un lugar preferente. Y
viene muy fuerte Estados Unidos, que
yo creo que tiene que ver con la pari-
dad del dolar y el euro, que hace que la
compra sea mas barata que cuando valia
mas el euro que el ddlar. Hay también
compradores muy interesantes de los
paises escandinavos, Alemania sigue
siendo uno de los principales paises a
los que vender y con mayor valor afiadi-
do, y Jap6n también, porque alli el vino
espanol esta muy de moda.

P-. El afio pasado al finalizar Fenavin
estimasteis que habia generado 64 mi-
llones de euros en torno al vino y 20
habia dejado en Ciudad Real, ;esperais
mantener cifras?

R-. Si, incluso mejorarlas un poquito.
Cada vez es mas dificil. Pero, fijate que
nosotros hicimos una prevision de 60
millones de euros, y después cuando se
conocieron los datos de las exportacio-
nes, por el ICEX, practicamente las ven-
tas que se produjeron en mayo y junio
estaban incluso por encima de ese ni-
vel, de manera que no nos equivocamos
tanto en la estimacion.

Este afio pasado ha sido espectacular.
Estamos practicamente al nivel de los
anos anteriores de la pandemia. Y va-
mos a ver como se da 2023. Sé que hay
alguna dificultad en torno a los tintos
fundamentalmente, y vamos a ver si
desde Fenavin les damos un empujon.
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Hablo mucho con los bodegueros de la
tierra y todos coinciden que en general
estan mas paradas las ventas de tintos.
Yo creo que hay un cambio en el con-
sumo, que tiene que ver fundamental-
mente con la incorporacion de nuevos
consumidores, mujeres y jovenes. La
fase inicial del consumo de vino suele
estar relacionada mas con los blancos,
porque se beben mejor, son mas fres-
cos. Eso si, el problema con los tintos no
es unico de Castilla-La Mancha, sino en
general de toda Espana.

P-. El aiio pasado estuvo el Rey, Pedro
Sanchez, gran visibilidad, ;a quién es-
perais este afno?

R-. Este afio la feria coincide con un pe-
riodo electoral, de manera que hay que
tener mas cuidado, porque nosotros
no queremos que se politice en ningin
caso, de manera que tendremos presen-

& :
sional del Vino

cias institucionales, del presidente de la
Junta, Emiliano Garcia-Page, que sera
quien inaugure esta feria, y algtn mi-
nistro o ministra estamos seguros que
nos acompanaran en algin momento,
sobre todo la ministra de la tierra, Isabel
Rodriguez, que es embajadora del vino 'y
ejerce con orgullo tal condicion.

P-. ;Corre el riesgo de que se pueda
convertir Fenavin en una plataforma
electoral?

R-. Debemos intentar que no. De hecho,
sabiendo que la ciudadania puede tener
curiosidad por Fenavin, sabemos que
no podemos abrir las puertas, porque es
una feria que esta limitada a los profe-
sionales. El dia que Fenavin se convier-
ta en una romeria y acudan gentes que
nada tienen que ver con el mundo del
vino, tendremos un problema de cali-
dad y prestigio, porque no sera igual de
facil realizar las actividades comercia-
les, los negocios. Tened en cuenta que
cuando un comprador y un vendedor
estan reunidos, lo que no quieren es que
les moleste nadie.
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Por tanto, también desde el punto de
vista politico, partidista, tenemos que
envolverla y encapsularla, para que no
se convierta en un espacio electoral.
La feria tiene que estar al margen y por
encima de colores y partidos politicos.
Es una feria en todo caso de presen-
cias institucionales. Son ya muchas las
ediciones que se han celebrado en afio
electoral y creo que se ha sabido con-
servar siempre, y he de reconocer la
parte de responsabilidad por parte de
todos los partidos.

Con respecto a la parte ciudadana, ya
hemos tenido las actividades de ‘La cul-
tura del vino, que ha llegado a 300.000
personas en toda la provincia, en pue-
blos grandes y pequerios, y es una ma-
nera de acercar lo que significa Fenavin.
P-. No se habla de otra cosa, de la se-
quia, ;Ciudad Real tiene garantizado

para los proximos aiios el agua tenien-
do en cuenta que se ha sustituido mu-
cha viiia por espaldera de regadio?

R-. Se ha hecho un esfuerzo enorme por
parte del sector y de la Administracion,
con ayudas de Castilla-La Mancha, para
utilizar los procedimientos mas eficien-
tes en el riego. Practicamente aqui ya
no se riega a manta en ningan sitio, sino
todo lo contrario, hay goteos, y todavia
hay mucha vifia de secano. Pero cuan-
do se produce el cambio se hace desde
luego con unas condiciones de moder-
nidad en cuanto a infraestructuras de
riego que se utilizan. Ademas, estamos
incorporando mucho la energia foto-
voltaica a todos los medios de produc-
cion y limitando como consecuencia de
las circunstancias los metros ctbicos
por hectarea.

Creo honestamente que este anio lo va-
mos a pasar razonablemente, pero si la
situacion no cambia en los proximos
anos, podemos tener problemas, pese
a los esfuerzos. La sequia es una reali-
dad que no solo afecta al sector agrario,
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agroalimentario, sino también el abas-
tecimiento a poblaciones. Es verdad que
ahi tenemos una solucion con la Tuberia
Manchega, pero para la agricultura lo
que tenemos que ser todos es muy res-
ponsables en asumir la realidad de los
datos, el estado de las masas de agua 'y
ser todos conscientes de que no pode-
mos cargarnos la gallina de los huevos
de oro porque ahi esta nuestro presente
y futuro.

Hay que intentar organizar bien el agua,
lo que tiene que ir a la agricultura y para
los abastecimientos, con responsabili-
dad, en ningln caso enfrentar. La Ad-
ministracion garantizando que la infor-
macion que tenemos sobre las masas de
agua es veraz, y los representantes de
los agricultores siendo sensatos, por-
que si miramos para otro lado, nos po-
demos encontrar que, si de un tiempo a
esta parte no llueve, que no haya agua.
Todos tenemos que hacer un ejercicio y
crear un espacio de acuerdo, dialogo y a
ser posible de consenso.

P-. Ha dicho al principio que, en cuan-
to a los niimeros, Fenavin ha tocado te-
cho. Entonces, ;hacia donde tiene que
mejorar?

R-. La feria no puede crecer mas en
cuanto a la presencia de bodegas, tiene
que mejorar en la estrategia relaciona-
da con el marketing fundamentalmente.
Tenemos que seguir esforzandonos por
abrir nuevos mercados en nuevos pai-
ses, tenemos que seguir siendo capaces
-y en estos hay que avanzar mucho- de
coordinarnos para no hacernos com-
petencia desde un mismo territorio en
cuanto a la oferta de nuestros vinos en
los mercados globales, tenemos que se-
guir aportando calidad y credibilidad a
nuestros vinos, tenemos que seguir ex-
perimentando -porque hoy hay nuevos
consumidores que tienen gustos dife-
renciados del consumidor tradicional-,
y tenemos que asumir que este es un
negocio que avanza con la tecnologia y
la digitalizacion.

El vino es un negocio que cambia cada
afo, con nuevas modas, procedimien-
tos, nuevos compradores, intermedia-
rios, vendedores. Tenemos que estar al
dia y no despistarnos ni un momento de
lo que es una realidad: que el sector esta
en permanente evoluciéon y que una
parte importante del negocio se puede
hacer por internet. La idea muy man-
chega de que el buen pafio dentro del
arca se vende, y por lo tanto no hay que
hacer nada mas, es una idea erronea y
del siglo pasado. El buen pario, que es
el buen vino, hay que sacarlo del arca,
hay que venderlo, darlo a probar, mejo-
rar la etiqueta, meterlo en plataformas
de internet, hay que conseguir ocupar
espacios de promocion y publicidad,
hay que relacionarlo con experiencias
culturales, sociales. El bodeguero que
piense que puede vender vino como en
el siglo pasado esta equivocado.



No e8 loomismo estar, & \‘
que éstar siempre cerca .
para [® que necesites.

Como entidad g@npro ida con nuestras personas y nuestra tierra,
un ano mas GloB@licaja @s'patrocinador principal de FENAVIN y unico
sponsor de la ‘G@l€ria del Vino Globalcaja’.

Nuestro stand, e Pabellon Virgilio, esta abierto a bodegas y
cooperativas quel@liieran hacer negocio en esta feria. Porque no es lo

mismo decir, que er.

A

Globalcaja
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ENTREVISTA AL CONSEJERO DE AGRICULTURA, AGUA Y DESARROLLO RURAL, FRANCISCO MARTINEZ ARROYO

“Fenavin es la fiesta del vino
que consolidara nuestras ventas
récord de vino y mosto de 200
millones de litros al mes”

1 Gobierno de Casti-

lla-La Mancha sigue

manteniendo su fir-

me respaldo a la Fe-

ria Nacional del Vino

(Fenavin), la mayor

exposicion del sector

viticola espafiol, que
acaba de abrir su doceava edicion (es
bienal) en Ciudad Real, con un abani-
co de oportunidades de negocio para
las bodegas, cooperativas e industrias
vinateras de la region. Se trata, segn
el consejero de Agricultura, Agua y
Desarrollo Rural, Francisco Martinez
Arroyo, de una feria “fundamental”
para el ambito agroalimentario de la
comunidad, una “fiesta del vino” que
acoge el territorio con mas super-
ficie de vifledo de Espaiia y Europa.
Por ello, el Gobierno autonémico se
muestra como uno de los firmes alia-
dos de la organizacion de la feria (la
Diputacion), a través de inversiones y
una completa carta de actividades. En
la presente edicion, la Junta de Co-
munidades ha invertido 500.000 eu-
ros, la mayoria para aumentar la car-
tera de compradores internacionales,
procedentes este afio de mas de 100
paises, y también para financiar el es-
pacio del stand del Ejecutivo regional
que tendra una ubicacion principal y
sera sede de numerosos encuentros.
No faltaran sesiones de cocina en
vivo, showcooking y catas de vinos,
ademas de recepciones de autorida-
des. La nueva cita contribuira, segiin
Arroyo, a reforzar las ventas de vino
castellano-manchego, que van viento
en popa en la actual campana, sobre
todo los blancos. Los datos no enga-
fan: “vendemos cada mes mas de 200
millones de litros de vino y mosto, y
ademas exportamos mas, con mas de
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Texto: Julia Yébenes

Fotos: J. Jurado

11 millones de hectolitros entre mar-
zo de 2022 y febrero de 2023". Por
ello, estan impulsado la Interprofe-
sional del Vino de Castilla-La Mancha
“para organizar el sector y evitar los
dientes de sierra”.

PREGUNTA.- Llega otra edicion de
Fenavin, ;Qué supone para el sector
y para el Gobierno regional?

RESPUESTA.- Es una feria fundamen-
tal y la mas importante de Castilla-La
Mancha en el ambito agroalimenta-
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rio. Es la cita mas representativa del
vino espanol, con bodegas y coo-
perativas de toda Espafia, como las

nuestras, con denominaciones de
origen y otras figuras de calidad. Es
una fiesta del vino que acoge Ciudad
Real, la provincia con mas superficie
de vifiedo y mas produccion de vino
de la region y en el mercado mundial.
Tiene mas de 32.000 metros cua-
drados de exposicion, y contara con
4.000 compradores internacionales y
15.000 nacionales. Por ello, la apuesta
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del Ejecutivo regional es total, sobre
todo desde 2015, cuando rectifica-
mos la politica erronea del Gobier-
no del Partido Popular (Dolores de
Cospedal goberné entre 2011 y 2015)
que aposto6 por otros modelos, como
la Cumbre del Vino. Desde entonces,
seguimos realizando nuestra aporta-
cion a la feria, este afio con una inver-
sion de mas de medio millon de eu-
ros, 260.000 euros para que vengan
importadores de todos los paises con
los que tenemos mas relacion comer-
cial. Es un esfuerzo especial que tam-
bién realizamos desde la Fundacion
‘Tierra de Vifiedos, que presido como
consejero de Agricultura, y que cuen-
ta con fondos publicos para esto. Ha-
remos un despliegue muy importante
en el stand, que tendra una actividad
permanente, entre la que presenta-
remos la nueva imagen de la Indica-
cién Geografica Protegida ‘Vinos de
la tierra) la Gnica de vino, que vamos
a potenciar mas en un futuro cercano
con la creacion de un organismo de
gestion. El objetivo es que funcione
como una denominacioén de origen, y
sera una puerta mas de salida dentro
del compromiso que tenemos con el
sector del vino en todos los lugares
de la region.

P.- ;Qué actividades acogera el stand
de la Junta de Castilla-La Mancha?

R.- Hemos organizando la ubicacion
del estand con la Diputacién provin-
cial en un lugar preferente, y hemos
invertido 100.000 euros en él. Es un
espacio espectacular, desde don-
de vamos a promocionar el vino y a
presumir de nuestros vinos con char-
las, presentaciones, cocina en vivo,
degustaciones, showcooking y catas
con vinos de nuestras denominacio-



nes de origen.

P.- ;Y como esta el escenario del vino
en la region en la actualidad? Usted
habla de ‘buena salud’ en la comer-
cializacion, tanto nacional como in-
ternacional

R.- Las ventas van muy bien y el mer-
cado del vino se esta moviendo mas
respecto a hace unos meses en Casti-
lla La Mancha. Las tltimas cifras son
que vendemos cada mes mas de 200
millones de litros de vino y mosto, y
ademas cada vez exportamos mas,
con mas de 11 millones de hectolitros,
que son mil cien millones de litros, a
nivel interanual, entre marzo de 2022
y febrero de 2023. Vamos acumulando
datos al alza desde hace cinco meses,
y son muy positivos porque mante-
nemos la presencia en 150 mercados.
Respecto a la facturacion, estamos
aumentando el precio de venta unita-
rio por litro y nos permite alcanzar la
segunda mejor cifra de nuestra histo-
ria en los ingresos a nivel interanual,
durante 12 meses seguidos. Con todo,
sigue habiendo existencias en las bo-
degas de Espaiia, sobre todo de vino
tinto, y por eso se ha llegado a solici-
tar la destilacion de crisis en algunos
ambitos territoriales. Pero en el caso
de la region, el mercado se ha vuelto
a mover con mucha intensidad en las
ultimas semanas y la prevision de la
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cosecha es corta por la sequia, lo que
hace pensar que vamos a tener mas
posibilidades de mejorar la rentabili-
dad de las explotaciones.

P.- ;O sea, que desde la Consejeria de

Agricultura desaconsejan esta medi-
da de destilacion que han solicitado

W

- PARAJE ALTO HUNGRAO -

VINICOLA ' CASTILLA

www.vinicoladecastilla.com
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algunas organizaciones de produc-
tores y cooperativas en otros terri-
torios?

R.- Sabemos que los datos hacen de-
sistir la solicitud en Castilla-La Man-
cha porque conllevaria una bajada de
precio del producto. En otros lugares
de tradicion viticola, como La Rioja,
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estan teniendo mas problemas por-
que dependen de otros mercados
y tienen mucho vino en barrica que
no han podido vender en los tltimos
anos. En La Mancha, por primera vez
en mucho tiempo y en nuestra histo-
ria, hay un buen nivel de comerciali-
zacion. Es un motivo de orgullo. So-
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bre todo, de los blancos.

P.- Pero si se ha aprobado la vendi-
mia en verde

R.- Si, se trata de una medida del Mi-
nisterio de Agricultura, que se abrio
en Castilla-La Mancha hasta el 2 de
mayo. Y aunque no resolvera el pro-
blema (exceso de produccion) del
todo, posiblemente mas el 50 por
ciento de los fondos del Programa
Europeo del Vino para Espafa se
quedaran Castilla-La Mancha, que
es la comunidad que tiene el sector
mas potente. Los viticultores de la
region tendran, asi, una oportunidad,
y supondra una inyeccion de liquidez
para el sector

P.- ;Y por qué se estan vendiendo
mas los blancos que los tintos?

R.- Se debe al cambio de los deseos
de los consumidores y a sus nuevas
orientaciones hacia la compra de
productos como nuestros vinos, mas
jovenes, mas frescos, mas afrutados,
que entran muy bien y se venden en
todo tipo de mercados, incluso en al-
gunos donde no se conoce tanto el
vino. Estar presentes en 150 paises es
un gran éxito y creo que Fenavin nos
va a ayudar mas a reforzar la conquis-
ta de los mercados globales.

P.- ;Y el precio al que se venden es
rentable?

R.- La media del precio unitario en
graneles es de 0,62 euros el litro. Un
incremento respecto al afio pasado y
respecto a otros afos. Es de los mas
altos de los tltimos afos, ya que solo
alcanzamos un precio superior en
2018. Previsiblemente, si todo va bien,
es probable que este valor incluso se
incremente, dado que la cosecha sera
corta por la sequia y el mercado co-
mercializador se sigue moviendo. Es
la expectativa en la que estamos tra-
bajando.

P.- ;Cree que se cumplira el reto de
alcanzar una facturaciéon de 2.500
millones en ventas de vino en 2025?
R.- Hasta ahora llevamos ya 2.000 mi-
llones de euros ingresados, también
contando las ventas de mosto y los
subproductos de vinificaciéon, como
el alcohol de uso de boca o los des-
tilados. Esta cifra fue un reto que nos
planteamos en la Estrategia del Vino
de la legislatura pasada y para alcan-
zarlo era necesario tener una Ley del
Vino en Castilla- La Mancha, que no
teniamos y ya tenemos (fue aprobada
el pasado mes de agosto). Esta nor-
mativa contempla una interprofesio-
nal para la organizacion del sector y
€S0 es muy positivo.

P.- ;Y como esta esta interprofesio-
nal del vino regional?

R.- La recién creada Interprofesio-
nal del Vino de Castilla-La Mancha se
esta organizando y ya estamos tra-
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bajando con el sector para elaborar
un borrador de estatutos. El objetivo
es que pueda empezar a funcionar
cuanto antes. Depende de la voluntad
de las partes, pero ambas (comerciali-
zadores y productores) ya han tenido
una buena acogida. Sin duda facilitara
el funcionamiento de la entidad, que
fue impulsada hace unos meses por el
Comité Regional Vitivinicola, un or-
gano de caracter consultivo contem-
plado en la Ley de la Viha y el Vino
regional.

P.- ;Qué prioridades tendra este or-
gano?

R.- Se centran en la organizacion del
sector, mas que la promocion, de la
que se encargara la Interprofesional
del Vino de Espana (OIVE). Se encar-
gara de tomar las riendas, organizar
el mundo del vino, con el fin de que
no haya tantos dientes de sierra en
la produccion de vino y de mosto.
Nos permitira trabajar en funcion del
mercado y orientar las decisiones que
se toman en las empresas, en las bo-
degas familiares, en las cooperativas
y en las explotaciones viticolas. (En-
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tre sus funciones, destacan el segui-
miento y analisis de la situacion del
sector vitivinicola, la coordinacion de
actuaciones y el refuerzo de la com-
petitividad). Por su parte, la OIVE se
encargara mas de la promocion, a
través de la Fundacion Tierra de Vi-
fiedos (que también preside Martinez
Arroyo). Gestionaran las inversiones
que hacemos para el fomento de la
cultura del vino.

P.- Precisamente, usted es partida-
rio de la promocion entre la hostele-
ria de la region para que ofrezca una
carta con vinos de la tierra, dado que
no hacerlo “es contrario a la propia
decision del visitante” ;Qué estan
haciendo en este sentido?

R.- Estamos trabajando para que se
promocione el vino. Tenemos nueve
denominaciones de origen, la Indica-
cion Geografica Protegida ‘Tierra de
Castilla’ y siete pagos viticolas. Son
figuras de calidad que estan en todos
los lugares, de todas las variedades,
con distintas altitudes y ubicaciones.
Somos la bodega del mundo y no tie-
ne logica que teniendo todo tipo de
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productos de una calidad excepcional
no se ofrezcan a los visitantes. Es una
lucha que mantenemos desde hace
anos trabajando con la hosteleria y
la Asociacion de Cocineros Euro-To-
ques, también con la Fundacion de
la Dieta Mediterranea. Es una batalla
para que nuestro vino tenga conside-
racion en la restauracion.

P.- Recientemente, usted también
defendié en la Federacion Espariiola
del Vino (FEV) este producto como
alimento

R.- Es una reivindicacion de Castilla
La Mancha y de la Fundacion Dieta
Mediterranea, que también presido.
Consideramos al vino como un ali-
mento de esta dieta, como el pan, el
queso y el aceite. Detras del vino hay
muchos factores, como la cultura, la
influencia del territorio, la definicion
del paisaje y la renta de muchas per-
sonas del medio rural. En la region
hay 85.000 viticultores y decenas de
bodegas y cooperativas. Es la reali-
dad de nuestros pueblos, de nuestras
agrociudades y por ello merece la
pena luchar por el vino.
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MANUEL
JULIA

“En Fenavin
hemos
generado
una realidad
y NO una
expectativa

7

Texto: Fran Solis

Fotos: Elena Rosa

El director de Fenavin, Manuel Julia, explica que la
Feria Nacional del Vino es una realidad porque “los
bodegueros y cooperativas de toda Espana, en un al-
tisimo porcentaje, prefieren venir a Fenavin antes
que ir a cualquier otra feria que haya en Espana”.
En una entrevista concedida a Lanza analiza los as-
pectos, novedades y cuestiones mas importantes de
una feria que “es el evento de negocio del vino espa-
nol mas importante de Espaia y del mundo”
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regunta: ;Cuales son
las cifras finales de la
presente edicion de
Fenavin en términos
de paises, empresas
expositoras e impor-
tadores?

Respuesta: A Fenavin
acudiran finalmente 1.921 exposito-
res, lo que supone un crecimiento del
2,5%. Dentro del programa de com-
pradores nacionales, que hacemos
para que la gran distribucion nacional,
supermercados, tiendas y todo lo que
significa y entra dentro del concepto
comprador, que va desde el grande a
la pequena tienda de barrio, tenemos
unos 14.700 compradores nacionales,
lo que significaria un pequeno creci-
miento respecto al aflo pasado.

Al ser ya Fenavin una feria consoli-
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dada, ya no debemos funcionar con
crecimientos, es decir, con conceptos
cuantitativos, sino que tenemos que
hacerlo con conceptos cualitativos.
Practicamente todo el sector de la
distribucion nacional viene a Fenavin
y conoce Fenavin, por lo que lo Gnico
que hacemos es poner servicios a su
disposicion. En Fenavin, y por poner
un ejemplo, se les da la posibilidad en
el buscador de negocio de ver donde
estan las bodegas y cooperativas que
mas les interesan en base a sus nece-
sidades.

Los compradores nacionales tienen
una posibilidad muy importante de
recibir informacién sobre lo que hay
en la feria. También de seleccion de
todo lo que hay para poder llegar has-
ta aquello que les interesa y, en ter-
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cer lugar, de contacto, puesto que el
programa de compradores nacionales
ofrece la posibilidad de que pulsando
una tecla el comprador nacional o el
distribuidor pueda dirigirse a la bode-
gay decirle que quiere reunirse con él.
Y automaticamente le sale una agen-
da, y conciertan una cita.

En lo que respecta al programa de
compradores internacionales, a la
presente edicion de Fenavin vienen
algo mas de 4.000, de los cuales mas
de 1.000 estan gestionados por noso-
tros.

Luego hay otra serie de compradores
que acuden por sus propios medios
y que estan en torno a los 3.000. Por
tanto, nos movemos en una ratio de
4.000 compradores internacionales.

Una de las caracteristicas que presen-
ta Fenavin y que la diferencia de otras
ferias es que nuestra posibilidad de
existencia esta absolutamente ligada
a la realidad de negocio. Nosotros no
somos una gran ciudad con un gran
mercado interno, pero ademas somos
una zona productora, cuando casi to-
das las grandes ferias del mundo, ex-
cepto Vinexpo, no se encuentran en
zonas productoras por razones ob-
vias. Esa realidad de negocio nosotros
la estructuramos a través de un tra-
bajo previo en Fenavin, que desde un
mes antes a la celebracion de la feria
se trabaja para que tanto expositores
como compradores puedan establecer
contacto a través del programa ‘Con-
tacte con.

Esos tres grandes conceptos de da-
tos crean una feria potente dentro del
mundo del vino espanol. Y cuando de-
cimos que es la mejor feria del mundo
dentro de su sector, no estamos lan-
zando un farol, sino que ninguna fe-
ria especializada en vino espanol en el
mundo tiene esos datos. En Espafia no
hay una feria que compita con Fenavin
en mas de un 50 o un 60%. Y luego

en el exterior, que estan las grandes
ferias como Sial de Paris, Prowein de
Dusseldorf, Vinitaly y Vinexpo, lo que
se refiere a la parte de vino espanol,
que normalmente suele estar gestio-
nada por el ICEX, no llegan ni muchisi-
mo menos a nuestros datos. Por todo
ello, Fenavin es el evento de negocio
del vino espafiol mas importante de
Espafia y del mundo.

P: ;Considera que esta edicion de
Fenavin sera la mas importante de su
historia?

R: Fenavin presenta dos caracteristi-
cas que como director he querido de-
jar claro desde la primera edicion: una
estrategia creativa y planificadora.
Precisamente esa estrategia creativa'y
planificadora ya se pudo ver en la pri-
mera edicion, es decir, en los cimien-
tos de lo que hoy es Fenavin, con sus
conceptos basicos: trabajar mas en la
demanda que la oferta, especializarse
en comercio exterior, crear sistemas
para que expositores y compradores
puedan hacer negocio, etc. Todo eso
ya existié durante la primera edicion
de Fenavin, donde ya tuvimos Gale-
ria del Vino y Centro de Negocios. Y
lo que hemos ido haciendo cada dos
anos ha sido perfeccionar los instru-
mentos y la realidad que tenemos para
luego exprimir al maximo cada una de
las areas en las que estamos trabajan-
do.

Cualitativamente vamos a desarro-
llar mejor el ‘Face to Face) que es un
programa derivado del ‘Contacte con,
para que los expositores y compra-
dores que se den cita en la feria dis-
pongan de una mesa en la que puedan
negociar.

P: Esta va a ser la primera edicion
en la que Fenavin se va a celebrar al
cien por cien dentro del espacio ex-
positivo que ofrecen los pabellones
de IFEDI, por lo que se dice adids a
las carpas...Ha costado, pero por fin
se ha conseguido dar respuesta a una

Pizzeria

Carlos

La pizza que recordabas

Pizzeria Carlos apuesta por el
sabor de la auténtica pizza
elaborada con masa de obrador
propio e ingredientes de calidad.
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de las principales demandas de los profesionales
participantes. ;Qué importancia tiene este hecho?
R: Este aflo, por primera vez no va a haber carpas
dentro de la feria. Quiero felicitar al presidente de la
Diputacion y de Fenavin, José Manuel Caballero, por
el enorme empeno que ha puesto a la hora de crear
esta estructura ferial que es la mas importante del
sur de Espaiia.

El haber eliminado las carpas de Fenavin es muy
importante, porque lanza un mensaje de consolida-
cion. Y los pabellones nos ayudan también a que la
gente que venga vea que se ha apostado de verdad
por esto y que se ha creado una gran infraestructura
ferial.

Como director de Fenavin siempre manifesté que a
pesar de que las carpas estaban muy bien hechas, al
final tenias una serie de limitaciones que en la actual
edicion con los enormes pabellones del complejo
[FEDI no se va a tener.

P: La pandemia provoco que la feria de 2021 tuviera
que trasladarse hasta 2022, por lo que con la pre-
sente edicion sera la primera vez en la historia que
Fenavin se celebra durante dos afios consecutivos.
¢Qué ha sido lo mas complicado a la hora de orga-
nizar dos ferias de manera tan seguida?

R: Fenavin tiene negocio in situ, es decir, en las en-
cuestas que hacemos sabemos que ha habido ne-
gocio en la feria y que puede mover una cantidad
determinada de contactos y de volumen econdémi-
co. Pero, a su vez, también se genera una gran reali-
dad de contactos. El afio pasado, antes de empezar '
Fenavin, habia programadas mas de 7.000 reuniones
con compradores nacionales, internacionales y ex-
positores.

Una feria que tiene esta realidad debe ser bianual, f
porque los expositores no pueden ir cada ano, ya
que hacen una gran inversion y paralizan practica-
mente su realidad comercial para derivarlo todo a
la feria.

Lo que si ha ocurrido es que se produjo una situa-
cion excepcional de ausencia un afio por la pande-
mia que hizo que la edicion de 2021 no se pudiese
celebrar. Esta situacion nos ha favorecido para que
Fenavin pueda ser anual, aunque de manera excep-
cional. Y debo decir que nos ha salido bien, pues este
ano seguimos teniendo alrededor de 400 exposito-
res en reserva. Desconozco cuantas ferias hay en el
mundo que tienen expositores en reserva. Pero no-
sotros llevamos ya casi siete u ocho ediciones con
expositores en reserva, lo cual quiere decir que hay
un interés enorme por parte del mundo del vino de
estar en Fenavin.

P: ;Qué novedades presenta hace afio Fenavin?
R: Hay una novedad hermosa desde un punto de vis-

ta mediatico como es la creaciéon del cuerpo diplo- Fenavin tiene negocio in situ, es decir, en las encuestas que hacemos
matico de Fenavin con gran cantidad de gente co-  gahemos que ha habido negocio en la feria y que puede mover una
nocida del mundo mediatico, economico y literario . . L.

que hemos nombrado embajadores y que presenta- cantidad determinada de contactos y de volumen econémico. Pero,
mos en Madrid hace unos dias. a su vez, también se genera una gran realidad de contactos. El aifo

De los 33 0 34 embajadores que han sidonombrados ~ Pasado, antes de empezar Fenavin, habia programadas mas de 7.000

desde 2013 asistieron al acto unos 28 o 29. Por tanto reuniones con compradores nacionales, internacionales y expositores
solo tres o cuatro no estuvieron con nosotros. A este

respecto conviene recordar que, lamentablemente,

alguno de ellos ha fallecido como es el caso de Alfre-

do Di Stéfano, Alfonso Cortina o el director de cine

José Luis Cuerda.
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Mantener este cuerpo diplomatico también supo-
ne ligar al vino a un monto6n de personas conocidas
para que su prestigio favorezca al prestigio del vino.

P: ;Qué ha supuesto Fenavin para Manuel Julia
desde el punto de vista personal y profesional?

R: Al principio no tenia ni idea de vino. Soy un con-
sumidor normal que he descubierto el vino mas que
nada porque he estado con la gente que mas sabe
de vino, lo que me ha ayudado a consumir mejor y a
beneficiarme mejor de este mundo.

En el terreno personal para mi significé6 un reto
cuando me lo propuso el anterior presidente, Ne-
mesio de Lara, en el ano 99. El hecho de conocer
las otras ferias y pensar técnicamente cOmo se
tendria que estructurar Fenavin significé un reto
personal. Por aquél entonces en el terreno labo-
ral dirigia un centro de informacion europea. Para
mi era para mi comodisimo, porque trabajaba in-
telectualmente, que es el trabajo que de verdad
me gusta. Por ello, cuando me propusieron diri-
gir Fenavin, le dije al anterior presidente de la Di-
putacién que si era para un proyecto grande para
luchar con los mejores contase conmigo. En ese
momento me di cuenta de que habia un hueco no
llenado en las ferias del sector, como era el nego-
cio en la feria, pues percibi que incluso en muchas
de estos eventos, sobre todo en Espana (Madrid y
Barcelona), el expositor no hacia negocio, sino que
iba alli, se tenia que gastar un dinero y suponer que
aquello era bueno.

Por ese motivo me di cuenta de que si éramos ca-
paces de hacer dos cosas, es decir, de especia-
lizarnos en el sector exterior y concebir la feria
fundamentalmente desde la perspectiva de la de-
manda, y no desde la oferta, cualquier expositor
de Espana iba a preferir venir a Ciudad Real antes
que a Madrid o a Barcelona. Y eso es lo que ha
ocurrido. En Fenavin hemos generado una rea-
lidad y no una expectativa. Muchos negocios o
realidades econOmicas estan siempre en una ex-
pectativa y no terminan de ser una realidad. Pero
nosotros si que hemos conseguido generar una
realidad, y la gente va a las realidades y las prefie-
re a las expectativas.

Fenavin es una realidad porque los bodegueros y
las cooperativas de toda Espafia, en un altisimo
porcentaje, prefieren venir a Fenavin antes que ir
a cualquier otra feria que haya en Espana.

LIENZO
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Luis Nok (1PEX)

“El dato de vino exportado es el mayor
y mejor indicador de que es una feria
generadora de negocio”

Texto: Julia Yébenes

Fotos: Lanza

El Instituto de Promocion de CLM (IPEX) es una de las entidades de mas peso en el backstage de la Feria Nacional del Vino (Fenavin), cuya 12? edicion
comienza este martes en el IFEDI de Ciudad Real. La entidad, centrada en promover una internacionalizaciéon competitiva, ha gestionado la llegada de
70 compradores extranjeros de distintas latitudes, como Asia y Africa. El director del instituto, dependiente de la Consejeria de Economia, Empresas y
Empleo, subraya en esta entrevista la importancia del sector el vino regional, cabeza de las exportaciones, con 700 millones en 2022. Por ello, Fenavin
representa, a su juicio, una gran oportunidad para seguir creciendo en todos los mercados, principalmente en el internacional. No en vano, cada afo
introduce novedosos instrumentos, previos a la cita, para consolidar el negocio, como es el foro con los compradores internacionales en Almagro y
Fenavin Talks, un ciclo de webinarios con informacion puntual de los mercados mas dinamicos. Pero mas jugosos son los datos, que apuntan a la con-
solidacion de la tendencia al alza de la comercializacion exterior de vinos embotellados. En los dos primeros meses de 2023 supusieron el 34,4% del
total de vino exportado, tras crecer un 19,5%
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PREGUNTA.- Se acaba de abrir
Fenavin 2023 y el IPEX lidera una de
sus principales herramientas de ne-
gocio, como es el programa de com-
pradores, para que la cifra de ventas
aumente ;Cuantos son y de qué pro-
cedencia?

RESPUESTA.- En 2023 IPEX partici-
pa en el programa de compradores
gestionado por la organizacion de
FENAVIN con la gestion de 70 com-
pradores internacionales de 20 pai-
ses, de los cuales un 40% proviene
de Asia, concretamente de China,
Taiwan, Hong Kong, India, Corea del
Sur y Tailandia, renovando nuestra
puesta por estos mercados una vez
que se ha retomado la movilidad con
esta region. La segunda zona en im-
portancia es el continente europeo,
del que provienen el 38% de nuestros
compradores, exactamente de Repl-
blica Checa, paises noérdicos, Reino
Unido, Eslovaquia, Eslovenia, Suiza e
Irlanda. Por tltimo, incluimos paises
africanos, que suponen el 22% del to-
tal, con paises como Ghana, Guinea
Ecuatorial, Cabo Verde, Zambia, An-
gola, Togo y Benin.

El IPEX ha realizado un gran esfuer-
zo para alcanzar el total de 70 incre-
mentando el compromiso inicial de
66 compradores conscientes de la
importancia del momento y de la ne-
cesidad del sector del vino de inten-
sificar la comercializacion.

P.- ;Como valora la doceava edicion
de esta gran exposicion del sector
del vino, que reunira a unos 20.000
compradores, entre internacionales
y nacionales? ;Qué supone en tér-
minos de desarrollo para uno de los
sectores referentes de la economia
de la region?

R.- Fenavin es una oportunidad mag-
nifica para las empresas de la region.
Durante estos dias Ciudad Real se
sitta en el foco internacional y se
consigue que la atenciéon del sector
se centre en los vinos de Espana en
general y en los vinos de Castilla-La
Mancha en particular. Ademas, por
segundo afno consecutivo, el Gobier-
no regional organiza en Almagro un
evento de bienvenida a comprado-
res internacionales que llevaremos a
cabo el dia anterior a la inauguracion
de la feria. Este evento contara con la
participacion de 62 bodegas de Cas-
tilla-La Mancha y el objetivo claro de
introducir a estos compradores en la
gran diversidad y en la excelente cali-
dad que existe en los vinos de nuestra
tierra.

La labor de IPEX, ademas de apoyar
muy intensamente el programa de
compradores de la feria, realiza una
intensa labor de informacion y cono-
cimiento de vinos castellano-man-
chegos entre todos estos importado-
res con eventos como este. Ademas,
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este aflo se ha puesto en marcha una
nueva iniciativa, Fenavin Talks, un ci-
clo de webinarios previos a la feria
que estan permitiendo a las bodegas
tener informacion de Gltima hora de
importantes mercados, tales como
China, Japén, Corea del Sur, México
o Brasil. Ha sido gracias al apoyo de
los delegados de Fenavin en estos
mercados, importadores y la colabo-
racion de la organizacion de la feria,
la Camara de Comercio de Ciudad
Real, la Fundacion Tierra de Vifiedos
e ICEX.

El pasado ejercicio 2022 cerramos el
ano con la mayor cifra de ventas de
vino en la region, superando por pri-
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mera vez los 700 millones de euros
exportados. Se trata de nuestro prin-
cipal producto exportado y un evento
como la Feria Nacional del Vino nos
sirve claramente para enfatizar nues-
tra apuesta por su comercializacion
en todo el mundo.

Lo que resalta de estos compradores
es que muchos consideran su par-
ticipacion en la feria una necesidad
para trabajar con vinos espanoles y
una gran parte de estos compradores
coordinan sus propios viajes mas alla
del programa oficial de compradores.
Este dato es el mayor y mejor indica-
dor de que es una feria generadora de
negocio para todas las bodegas.
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P.- El vino castellano-manchego vive
un momento dulce en comercializa-
cion, tal y como apuntan los datos de
ventas -sobre todo de exportacio-
nes, con 149 millones hasta febrero,
un 11,9% mas- frente a los de otros
territorios. ;A qué se debe, desde el
analisis del IPEX, a los paises que
compran, a las tendencias de consu-
mo, o0 a qué?

R.- La calidad, competitividad y di-
versidad del vino de Castilla-La
Mancha son los factores clave de la
evolucion positiva de las ventas del
sector regional. La evolucion positiva
del precio de venta de vino que lleva
subiendo 16 meses consecutivos, de
acuerdo con los datos del Observa-
torio Espanol del Mercado del Vino.
Esta mejora se ha centrado principal-
mente en vino envasado en distintos
formatos y categorias, mientras que
el vino a granel ha mejorado su precio
de venta, aunque con una reduccion
del volumen exportado.

En este sentido, vemos que en lo que
llevamos de afio 2023, y aunque solo
son 2 meses (enero y febrero) vemos
como las exportaciones de vino em-
botellado estan creciendo pasando
del 29,7% que supusieron en este
mismo periodo del afio pasado, al
34,4% del total de vino exportado en
2023, creciendo un 19,5%.

También es importante a su vez te-
ner en cuenta la intensa accién de
promocién que se lleva a cabo a ni-
vel internacional. Durante 2022 IPEX
ha llevado a cabo un total de 22 ac-
ciones de promocion del vino a nivel
mundial en las que han participado
mas de 300 bodegas, con acciones en
mercados relevantes y consolidados
como China, Alemania o Estados Uni-
dos y también en otros de oportuni-
dad como es el caso de India, Suiza o
Cameran.

P.- En este sentido, se estan ven-
diendo mas blancos que tintos ;Cual
es la razon?

R.- No se trata de una ciencia exacta
y pueden influir numerosos factores
como el que hay un cambio de ciclo
de los mercados donde algunos mer-
cados estan incrementando el consu-
mo de vino blanco en detrimento del
tinto. La evolucion del precio por litro
de vino es otro factor que influye en
el cambio de en los habitos de com-
pra, ya que el precio del vino tinto se
ha incrementado mas que el blanco. A
esto se le une el hecho de que merca-
dos tradicionalmente consumidores
de vino tinto han sufrido una para-
lizacién en su consumo por la crisis
de los ultimos 3 anos, como ha sido
el caso de China, donde cada vez se
consumen mas blancos.

Por ltimo, la caida en la compra de
vino desde Italia en Castilla-La Man-
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CASTILLA-LAMANCHA

cha, que en los dos primeros meses
del afio es de casi el 78% ha influido
significativamente en este cambio,
por tratarse en una parte importante
de vino tinto.

P.- El presidente de la Diputacion y
de Fenavin, José Manuel Caballero,
incide en la necesidad de ser mas
competitivos para vender el vino en
los mercados, ;Como trabajan esta
perspectiva desde el IPEX entre las
entidades vinicolas?

R.- La promocion internacional de
nuestros vinos se basa en el posicio-
namiento de vinos de calidad sobre
la premisa de la diversidad para po-
der cubrir casi cualquier demanda
de vino de practicamente cualquier
perfil. La mejora en la competitividad
es una suma de diferentes factores.
El conocimiento de los mercados, de
la competencia y sus productos y la
promocién son esenciales para que
las bodegas sean mas competitivas en
los distintos paises. La adaptacion de
procesos y productos es fundamental
en la mejora competitiva de las em-
presas de Castilla-La Mancha ademas
de la maximizacion en el aprovecha-
miento de las economias de escala
que te confieren ser la mayor region
vitivinicola del mundo.

P- ;Cuantas empresas (bodegas,
cooperativas, u otras industrias)
exportan vino desde CLM y Ciudad
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Real, cuanto ha crecido la cifra? ;Y
cuantas se han consolidado?

R.- Tomando como referencia el al-
timo ejercicio completo, 2022, pode-
mos ver que fueron 668 empresas las
que exportaron vino de Castilla-La
Mancha, de estas la mitad exacta
desde la provincia de Ciudad Real,
334. Se trata de un 2% mas de em-
presas que en 2021 y un significativo
31% mas de empresas exportadoras
si comparamos con 2020. Esto indica
que no solo crecemos en valor sino
también en nimero de empresas ex-
portadoras.

P.- El IPEX realiza un trabajo des-
conocido para la sociedad, con el
objetivo de liderar la internaciona-
lizacion de Castilla-La Mancha en
el ambito econdémico y la promocion
de una economia competitiva. ;Cual
seria la evolucion del namero de em-
presas exportadoras y de qué secto-
res?

R.- No diria que somos desconocidos
para la sociedad si tenemos en cuenta
que solo el ano pasado cerca de 1.000
empresas participaron en las activi-
dades organizadas por IPEX, aunque
es cierto que una parte de nuestro
trabajo debe ser aumentar el cono-
cimiento de las empresas sobre las
ayudas que ponemos a su disposicion
en materia de internacionalizacion.
Durante el 2022, Castilla- La Mancha
ha registrado un récord historico de
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10.272 millones de euros exportados
con un crecimiento del 13,5% respec-
to al ano 2021. Todas las provincias
de la region han mantenido un cre-
cimiento sostenido respecto al afo
anterior con provincias como Ciudad
Real que han alcanzado a su vez su
mejor registro historico de exporta-
ciones, llegando a los 2.578 millones
de euros exportados, el 25% del total
regional.

P.- ;Como estan los mercados en Eu-
ropa y el mundo a la hora de vender
las mercancias, también, el vino?
¢(Hay impedimentos como aranceles
u otros requisitos de exportaciones
como puede ser con Reino Unido?
Igualmente, ;como ha influido la in-
vasion de Ucrania?

R.- Los mercados europeos estan
muy desarrollados y son mucho mas
proximos por distancia y por cultura,
lo cual permite una mayor accesibili-
dad a las empresas en la comerciali-
zacion y distribucion. De esta forma,
hay un mayor aprovechamiento de
todas las oportunidades comerciales,
no solo de importadores, sino tam-
bién del retail y HoReca (hoteles, res-
taurantes y cafeterias). Son mercados
que presentan muchas oportunida-
des de negocio de nicho.

Los mercados mas distantes o bien
con mayores restricciones de acceso
a los productos como el vino requie-
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ren de una mayor especializacion por
tener un gran numero de requisitos
documentales y de declaraciones y
certificaciones, haciendo necesaria
la concentracion en aquellos clientes
de mayor volumen, principalmente
importadores que estan mas especia-
lizados.

El incremento de requisitos docu-
mentales y arancelarios del Reino
Unido derivados del BREXIT unido
a la espiral inflacionista provocada
por la escalada de precios y el mayor
coste de los productos por los aran-
celes ha provocado grandes turbu-
lencias en el mercado que requieren
tiempo hasta que se estabilice y la
sociedad asimile la nueva estructura
de costes en la construccion final del
precio.

También la guerra de Ucrania ha
provocado una pérdida de competi-
tividad global debido al incremento
de los costes energéticos, muy nece-
sarios en todo el proceso productivo
del vino, especialmente en la fabri-
cacion de botellas y cartéon que son
procesos muy intensivos en energia.
Ello ha provocado una escalada de
precios para todos los productores a
nivel mundial y que redundan en un
incremento del valor del producto
que, sin duda, es dificil de encajar en
la cadena de valor y en el precio que
finalmente paga el consumidor.
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Irla destaca que la Diputacion y el
Ayuntamiento de Valdepenas comparten
su apuesta por la cultura del vino

La teniente de alcalde ha felicitado
a la administracion provincial por la
organizacion de Fenavin y La Cultura
del Vino y ha hablado de las activida-
des organizadas por el Consistorio
como Las Notas del Vino, Jovenes &
Selectos, las Fiestas de le Vendimia y
el Vino, el Dia del Enoturismo y acti-
vidades enoturisticas

Texto: Maite Guerrero
Foto: Lanza

a teniente de alcalde
de Cultura, Turismo
y Festejos del Ayun-
tamiento de Valde-
penas, Vanessa Irla,
ha declarado a Lan-
za que la Diputacion
Provincial de Ciudad
Real y el ayuntamiento de la ciudad
comparten su apuesta por la cultura
del vino llevando a cabo iniciativas
desde hace anos.

Por una parte, ha felicitado a la ad-
ministracion provincial por la or-
ganizacion de Fenavin y La Cultura
del Vino, indicando que ésta ultima
ha contado con una aceptacién ex-
celente en Valdepeias, con llenos
en las tres actividades celebradas:
el espectaculo de magia, la visita al
Museo del Vino con cata y la cata
maridada para 300 personas. “Se
han cubierto nuestras expectativas
llegando al maximo de personas para
cubrir el aforo. Las actividades han
estado muy bien y han gustado mu-
cho”

Respecto a Fenavin, ha dicho que
esta consolidada totalmente, siendo
la feria mas prestigiosa del pais. “Me
parece una gran idea la iniciativa de
La Cultura del Vino para acercar la
feriay el vino a través de actividades
culturales previas a Fenavin, para que
la feria no sea solo tres dias”.

Ha senalado que el Ayuntamiento de
Valdepenas lleva afios promocionan-
do los vinos de esta zona y la cultura
del vino con actividades como Las
Notas del Vino, que van por su un-
décima edicién este afio y se cele-
braran del 20 de mayo al 14 de julio
maridando vino y musica en directo.
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Vanessa Irla ha apuntado que ha-
bra siete conciertos que se ofrece-
ran en seis bodegas participantes y
en el Museo del Vino de la localidad.
“Creemos que es un perfecto mari-
daje poder disfrutar de nuestros vi-
nos en entornos que no suelen ser
los habituales para hacer una cata,
como son los patios de las propias
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bodegas, por lo que es una manera
también de conocer las bodegas de
nuestra localidad y de contar con los
profesionales de la bodega, que son
los que mejor pueden hablar de sus
vinos” ha sefialado.

Las Notas del Vino, que agotaron
las entradas el pasado afio, volveran
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esta edicioén a tener un caracter so-
lidario, ya que el 50% de la recauda-
cién de las entradas ira destinada a
la Asociacion de Familiares y Amigos
de Personas con Alzheimer de Val-
depenas (AFA).

Otras iniciativas del Ayuntamiento
de Valdepenas relacionadas con este
sector son Jovenes & Selectos, las
Fiestas de la Vendimia y el Vino, el
Dia del Enoturismo en noviembre y
actividades enoturisticas puntuales,
por ejemplo, visitas al yacimiento de
El Peral para ver los restos arqueolo-
gicos de su bodega romana.

Irla ha destacado que el sector ge-
nera una gran riqueza en la loca-
lidad desde que se recoge la uva
hasta que la botella de vino llega al
lineal de un supermercado, a una
casa o a un restaurante, dando tra-
bajo a productores, bodegueros, ca-
mareros... generando riqueza y em-
pleo de manera directa e indirecta.
“Cada vez mas personas se acercan
a la Oficina de Turismo preguntan-
do por el turismo enoldgico. Bus-
can destinos arraigados al mundo
del vino y hay que aprovechar esa
demanda y organizar actividades,
junto a las bodegas, a lo largo del
ano”. “Los turistas que vienen por
el enoturismo, pernoctan en la ciu-
dad, comen y compran, generando
riqueza a traves del vino”.

La teniente de alcalde ha afadido
que “el ayuntamiento y las bodegas
tienen claro que hay que acercar la
cultura del vino a nuestros vecinos y
utilizamos sinergias como el vino y
la mussica en Las Notas del Vino para
conseguir que haya mas publico. Las
fiestas también son un reclamo, con
actividades que organiza el ayunta-
miento y otras organizadas por aso-
ciaciones, como los Jovenes Amigos
del Vino con su Tunel del Vino, o va-
rias catas”

Por ultimo, ha afirmado que “segui-
remos en esta linea en la que lle-
vamos afos trabajando. Entre las
actividades de la Diputacion y del
ayuntamiento la gente ve que las di-
ferentes administraciones muestran
su apoyo al sector del vino y ayudan
a potenciar la cultura del vino y el
enoturismo’”.
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Felix Solis Avantis,
a la vanguardia de la innovacion

Texto y Foto: Lanza

n las siete décadas
de trayectoria em-
presarial de Félix
Solis Avantis, difi-
cilmente podia ima-
ginarse la familia
Solis la envidiable
situaciéon en la que
se encuentra en la actualidad, fruto
de la combinaciéon entre tecnologia
e innovacion al servicio de la calidad
y la tradicion vinicola. Y es que 2023
ha comenzado con muy buenas noti-
cias para la compaiiia, ya que acaba
de recibir el galardon que lo reco-
noce como “Mejor Bodega Espafiola
2023” por Mundus Vini, uno de los
concursos de vinos mas prestigiosos
del mundo.

Este premio viene precedido por tres
distinciones especiales a sus vinos
que los reconocen como los mejores
de su categoria: Vifia Albali Crianza
2019 - Mejor vino de la DO Valdepe-
nas, Castillo de Albai Rosado 2022 -
Mejor vino rosado en el sector de la
distribucién y Vifia San Juan Blanco
2022 - Mejor vino blanco de la DO
La Mancha.

A estos reconocimientos se le suma
el conseguido por su presidente y
consejero delegado, Félix Solis Ya-
fiez que lo destaca por su trayec-
toria en la Industria del Vino segiin
XVI Premios Empresariales Merca-
dos del Vino y la Distribuciéon 2022.
Seis décadas han pasado desde que
comenzara ayudando a su padre y a
sus hermanos en la bodega de tinajas
de barro de la casa solariega del siglo
XVII, Huerto del Cura, embotellan-
do una a una las botellas que salian
para los restaurantes de la capital
de Espafia. Hoy ostenta la presiden-
cia de la atn empresa familiar, que
se ha convertido en una de las mas
grandes del mundo, con un objetivo
clave: pensar siempre en el cliente,
ofreciéndole el mejor equilibrio en-
tre calidad y precio.

En la actualidad, el grupo Félix So-
lis Avantis cuenta con seis bodegas
en Espana: Valdepenas, La Mancha
(bajo la marca Feélix Solis) y Ribera
del Duero, Rioja, Rueda y Toro, bajo
la marca Pagos el Rey) y una en cons-
truccion en el Valle de Cachapoal en
Chile.
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Este crecimiento se ha conseguido
gracias a la implementacion de es-
trategias de impulso a la calidad, la
innovacion, la sostenibilidad y la in-
ternacionalizacion, sefias de iden-
tidad que resumen la filosofia que
mueve a la familia Solis.

Ejemplo de ello, es el hito de la

construccién de la nueva bodega de
crianza en Valdepeiias, que serd in-
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augurada en breve, y en la que sean
invertido 70 millones de euros. To-
talmente automatizada tiene capaci-
dad para albergar hasta 130.000 ba-
rricas y es uno de los proyectos mas
innovadores, sostenibles y eficientes
a nivel mundial.

Presencia en 115 paises
Trabajo, crecimiento y superacion
para ofrecer vinos de calidad en todo
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el mundo. Una compafiia que tiene en
el crecimiento y la exportacion dos de
los pilares fundamentales de su ne-
gocio. Ya fue pionera con su llegada a
China en 1999y, desde entonces, lleva
expandiéndose por todo el mundo a
través de su red de filiales internacio-
nales. Actualmente comercializa sus
vinos en mas de 115 paises y marcas
como Vina Albali, Los Molinos, Mu-
cho Mas, Blume, Altos de Tamaron o
Castillo de Albai se pueden encontrar
en los lineales de los supermercados
de todo el mundo.

Una gestion empresarial
sostenible y responsable

con el medio ambiente

La compafia estd comprometi-
da con la reduccién de su impacto
medioambiental gracias al uso de
energias renovables, la reduccion de
emisiones y la utilizacion de mate-
riales reciclados. Ademas, la nueva
bodega es completamente sosteni-
ble gracias a su red de paneles so-
lares instalados en su cubierta y que
garantizan el autoconsumo de toda
la instalacion.
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Gonzalo Redondo: “Con Fenavin aspiramos
a seguir siendo la feria hegemonica del vino
espanol en el mundo otros 22 anos mas”

El vicepresidente de la Diputacion
provincial de Ciudad Real y res-
ponsable institucional de Fenavin,
Gonzalo Redondo, destaca que la ce-
lebracion de una nueva edicion de
Fenavin tiene una importancia “muy
significativa”, ya que “se trata de la
feria por excelencia que desarrolla-
mos desde la Diputacion de Ciudad
Real”. En este sentido indica que
“Fenavin esta mas que consolidada,
algo que no solo es importante para
la institucién provincial sino tam-
bién para nuestra tierra, es decir,
para la provincia y region”

Texto: Fran Solis

Foto: Clara Manzano

egin Gonzalo Redon-
do, durante los anos
en los que se lleva
celebrando Fenavin,
concretamente desde
2001, con su primera
edicion, hasta 2022,
en que se celebro la
ultima, e inmersos en la de 2023, “las
cifras de exportacion se han multi-
plicado por cinco”. Desde su punto
de vista “se trata de unas cifras muy
significativas que vienen a demostrar
que Fenavin sigue siendo una herra-
mienta mas que 1til para la provincia
y para Castilla-La Mancha”

A este respecto destaca la influencia
que tiene Fenavin en las relaciones
comerciales de las bodegas y coope-
rativas dentro del &mbito provincial
y en la generacion de riqueza para
la zona. También pone en valor el
importante foco que Fenavin tiene
para el vino nacional y para la propia
tierra, al indicar que “no hay un solo
pueblo de la provincia que no cuente
con una cooperativa o una bodega,
convirtiéndose en muchos casos en
la gran empresa generadora de ri-
queza y de empleo en esa localidad.
Por tanto, somos un territorio donde
si al vino le va bien, al territorio tam-
bién le va bien”.

Valorar el esfuerzo de la
Diputacion con el nuevo
complejo ferial

El vicepresidente de la Diputacion y
responsable institucional de Fenavin
confia a su vez en que los profesio-
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nales que del 9 al 11 de mayo estén
presentes en la muestra “reconozcan
y valoren positivamente el esfuerzo
y la inversion que ha hecho la Di-
putacion provincial invirtiendo mas
de 21 millones de euros para que las
instalaciones del recinto ferial estén
a la altura de la propia feria, lo que
supone un punto de inflexion, y un
antes y un después del recinto ferial
de Ciudad Real a partir de 2023".

En este sentido recuerda como el
presidente de la Diputaciéon provin-
cial de Ciudad Real, José Manuel Ca-
ballero, “quiso coger el toro por los
cuernos en 2017 y realizar un plan
ambicioso dividido en tres fases para
que la Institucion Ferial de la Diputa-
cion (IFEDI) haya podido ser realidad
este 2023, con mas de 30.000 metros
cuadrados expositivos a disposicion
de Fenavin y de cualquier sector
que quiera presentar sus productos
o realizar sus ferias y congresos en
Ciudad Real”

Otro de los deseos que tienen desde
la Diputacion provincial de Ciudad
Real es que “en la feria se siga gene-
rando negocio. Y ese es el verdadero
éxito de Fenavin y por el que ha fun-
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cionado durante estos 22 afos, pues
quien viene a comprar, compra, y
quien viene a vender vende. Por todo
ello, esperamos que las cifras de ne-
gocio sean similares o superiores
a las de la edicion de 2022, que fue
complicada pues era la primera que
se celebraba tras la pandemia, y aun
asi Fenavin emiti6 una proyeccién de
negocio en la propia feria de 64 mi-
llones de euros, mas los 20 millones
de euros directos que se generan a lo
largo de los tres dias de feria. Por po-
ner un ejemplo, solo en comprado-
res, en la pasada edicion de Fenavin
tuvimos de 84 paises, mientras que
este aflo vamos a estar cerca de los
cien paises”

Por todo ello, Gonzalo Redondo se-
nala que con Fenavin “aspiramos a
seguir siendo la feria hegemonica
del vino espafol en el mundo a nivel
nacional por lo menos otros 22 afnos

.}

mas

El también teniente de alcalde del
Ayuntamiento de Alcazar de San
Juan, pone en valor el programa La
Cultura del Vino, previo a la celebra-
cion de Fenavin, y que esta organiza-
do por la Diputacion de Ciudad Real
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con el fin de que “el conjunto de la
provincia se impregne de la cultura
del vino”. Apunta como el propio pre-
sidente, José Manuel Caballero, “se
encarg6 de animar a todos los ayun-
tamientos para que en sus diferentes
programaciones culturales y de ocio
tuviesen en cuenta la cultura del vino
para fomentarla entre sus paisanos”.

En este sentido, Redondo indica que
el Ayuntamiento al que pertenece,
como en este caso es el de Alcazar
de San Juan, hace una “magnifica
labor” a lo largo de los Gltimos afios
para promocionar el vino, con “con-
cursos como ‘1000 no se equivoca),
donde mil amantes del vino eligen en
una cata ciegas cudl es el vino que les
gusta y el que no, quitando marcas,
imagenes y logotipos. Se trata de un
concurso que, en sus 12 ediciones
esta mas que consolidado dentro
de Castilla-La Mancha y a nivel na-
cional. Asimismo, hace escasamente
unos dias, cerramos las puertas de la
Feria de los Sabores de Alcazar, y en
la que este afio hemos celebrado la
decimoquinta edicién contando con
una participacién de mas de 60.000
personas que han visitado el recinto
ferial”



https://turismoycultura.alcazardesanjuan.es/

#EsAlcazar

CIUDAD PARA VIVIR, CIUDAD PARA INVERTIR
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Rosa Melchor: “Hace treinta anos
nosotros ya entendimos la importancia
de un negocio como el vino para
asentar poblacion en el territorio”

Del 9 al 11 de mayo, el IFEDI (Insti-
tucion Ferial Diputacion de Ciudad
Real) acoge una nueva edicion de
FENAVIN, en la que se espera batir
todos los récords de participacion.
El pasado afo acudieron a la capital
provincial 1.874 bodegas y coope-
rativas y se dieron cita casi 19.000
compradores nacionales e interna-
ciones. Rosa Melchor, presidenta de
ACEVIN, analiza para Lanza la im-
portancia del sector vinicola en la
region.

Texto: Héctor Peco
Foto: Clara Manzano

a Asociacion Espariola
de Ciudades del Vino
(ACEVIN), presidida
por Rosa Melchor, se
prepara para conme-
morar la XII Edicion
de la Feria Nacional
del Vino (FENAVIN)
en Ciudad Real, que este afio estrena
nuevo pabelldn y que aspira a seguir
batiendo récords de participacion,
situando al vino de la regiéon como
referente en todo el mundo.

Pregunta: ;Qué importancia le dais
desde ACEVIN a esta feria del vino?
Respuesta: Desde ACEVIN el enfo-
que que tenemos es relacionar nues-
tros territorios y todo lo que tene-
mos de tradiciones, de gastronomia,
de patrimonio, con el vino. Es decir,
podemos afirmar, sin género de du-
das, que vivimos por y para el vino.
Nuestros municipios es de esto en su
mayoria, de lo que se valen y lo que
se sirven. Debemos tenerlo en cuen-
ta en un lugar como es La Mancha,
donde somos la mayor productora
de vino de todo el pais y no podemos
dejar de tenerlo en cuenta y de uti-
lizarlo como un motor de desarrollo.

FENAVIN es una feria internacional
en la que todo el mundo viene no
s6lo a promocionar sus vinos, sino
a hacer negocios con ellos y a ser
capaz de internacionalizar nuestros
productos. Y en eso, nosotros no
podemos estar ajenos, ni podemos
estar ausentes. Por tanto, alli estare-
mos el dia de la inauguracién y pro-
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bablemente en algin otro momento,
para poner en valor que, ese creci-
miento, ha estado clarisimamente
desarrollado con eso tan moderno
que ahora se llama el reto demogra-
fico o algunos llaman Espaia vaciada
y que nosotros ya hace treinta afnos
entendimos la importancia que te-
nia el poder relacionar el vino con
cualquier otro tipo de actividad que
significase creacion de puestos de
trabajo, asentar la poblacion, cohe-
sionar los territorios; y en eso, he-
mos venido trabajando los ultimos
treinta anos.

Cuando yo llegué a la presidencia de
la Asociacion de Ciudades Espariolas
del Vino y de sus rutas, éramos 27
rutas y en la actualidad somos 38.

P: Si revisamos los datos, vemos la
importancia que tiene el vino en el
PIB de la region, vemos que 80.000
familias trabajan en sectores rela-
cionados con el vino y entiendo, que
hemos aprendido a darle la impor-
tancia que tiene, ses asi?

R: Creo que estamos en el buen ca-
mino, queda todavia muchisimo por
hacer porque, en mi opiniéon, hemos
tardado un poco en hacer una cosa
que es fundamental para vender
cualquier producto, que es creérnos-
lo. Nos ha costado creer en la calidad
de algunos de nuestros productos
como el Airén o el Tempranillo, que
nos dan identidad como territorio.
En la region se hacen muy buenos
vinos y pueden competir con vinos
de cualquier otro lugar de Espana y
por supuesto con vinos de cualquier
otro lugar del pais.

Me parece que hemos avanzado mu-
cho y eso ha sido gracias a muchos
factores pero, hay dos que me gusta-
ria poner en valor y que casi siempre
tengo ocasion de hablar de ello, lo
hago. En primer lugar, las denomi-
naciones de origen que le han dado
una exigencia de calidad a nuestros
vinos que, a mi me parece que han

PUBLIQUE
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“Creo que estamos en el buen camino, queda
todavia muchisimo por hacer porque, en mi
opinion, hemos tardado un poco en hacer una
cosa que es fundamental para vender cualquier
producto, que es creérnoslo. Nos ha costado creer
en la calidad de algunos de nuestros productos
como el Airén o el Tempranillo, que nos dan
identidad como territorio. En la region se hacen
muy buenos vinos y pueden competir con vinos de
cualquier otro lugar de Espaia y por supuesto con
vinos de cualquier otro lugar del pais”

permitido que crezcamos y que lo
hagamos en calidad y luego todas las
bodegas y dentro de ellas el sector
de las cooperativas.

El mundo cooperativo ha permitido
que en muchos pequefios munici-
pios la empresa mas grande sea la
cooperativa del vino y que a su vez,
esa misma cooperativa, se haya ido
modernizando y ahora en su planti-
lla o dentro del personal que trabaja
para elaborar esos vinos sin ningtn
lugar a dudas, haya un etndlogo o
etnodloga, haya alguien que se ocupe
del etiquetado y del disefio de la bo-
tella, haya alguien que se ocupe de la
comercializacion y en muchos casos
de la extenalizacion. Ademas, ha sido
muy importante, el trabajo de mu-
chas instituciones como el gobierno
regional y en este caso, también de
la Diputacion que han apostado por
nuestro vino, que yo pondria como
referente de los avances de los tlti-
mos 20 anios del vino de La Mancha..

P: ;Como estais viviendo las preo-
cupaciones del sector vinicola, ta-
les como la sequia o la necesidad
de reinventar las producciones de
vino?

Presu
profesionales, juzgadzsk
I

SEMANAF I

R: Nosotros, en el buen sentido de
la palabra, vivimos en la calle, por
lo tanto, convivimos con nuestros
vecinos y esos sinsabores los com-
partimos con ellos. Es una realidad
que La Mancha, no me refiero a esta
sequia, sino a otros periodos, a otros
ciclos en los que también ha habido
mucha sequia, precisamente el vifie-
do, todo aquel que no era derregadio
ha sido capaz de sobrevivir porque
es una planta que se adapta bastante
bien. Logicamente, con agua la pro-
duccion es distinta y mayor, pero yo
creo que esa es una de las cosas por
las que se instal6 en La Mancha y una
vez instalada ha sobrevivido duran-
te todos estos afos. Atn a ese pesar,
somos conscientes del problema vy
de la necesidad de agua, que imagino
que es algo que compartiran también
conmigo muchos de los que puedan
leernos en esta ocasion.

El agua, como el resto de los bienes
imprescindibles del planeta, en oca-
siones pensamos que hay poca y tal
vez, lo que no esté bien es su repar-
to. Por lo tanto, yo creo el agua hay
que administrarla, gestionarla bien y
por supuesto, si llueve, pues bienve-
nido sera.

b
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Si es usted abogado, procurador, gestor o empresa y necesita publicar sus
edictos o anuncios oficiales de juntas ordinarias y extraordinarias, fusiones,
disoluciones, I|qu1daC|ones cambios de domicilio, reducciones y ampliaciones
de capital esmswnes cesiones, absorciones, concursos, adjudicaciones,
exproplacmnes 0] de cualquier otro tema mercantil o judicial, péngase en

contacto con nosotros.

NZA (los Viernes) o en www.lanzadigital.com/anuncios

P: ;Qué retos tenéis en ACEVIN en-
cima la mesa?

R: Ahora mismo estamos haciendo
una cosa que, haciendo un simil so-
bre nuestra edad y la edad de cual-
quier persona, es lo siguiente. Cuan-
do hace unos afnos, justo antes de la
pandemia, cumplimos nuestras bo-
das de plata, el 75 aniversario, yo lo
comparaba con un joven que a los 25
anos ha terminado la carrera, proba-
blemente haya hecho ya algin mas-
ter y esta comenzando en el merca-
do laboral. Ya tiene formacion, tiene
algo de experiencia, mas que cuando
era logicamente un nifo, pero lo tie-
ne todo por hacer. Por lo tanto, en
ese punto esta ahora mismo ACEVIN,
con 30 afios de existencia, trabajan-
do de la mano de ayudas europeas
que han venido, que estan siendo
gestionadas por la Secretaria de Es-
tado de Turismo, estamos moder-
nizando todas nuestras entidades y
estamos apostando por la sostenibi-
lidad, porque forma parte de nuestra
vida, de nuestro ADN. Nosotros so-
mos eminentemente sostenibles.

Una de las cosas buenas que tiene el
mundo del vino es que las vifias no
se deslocalizan. Uno puede poner
una fabrica de no sé qué en cualquier
lugar del planeta por cuestiones fis-
cales o por cualquier otra circuns-
tancia, pero una viia es lo que es por
estar en un territorio concreto. Por
lo tanto, no pueden deslocalizarse.
Por eso, nosotros vamos a seguir
apostando por la digitalizacion, va-
mos a seguir defendiendo la sosteni-
bilidad y, como te decia antes, vamos
a apostar para seguir asentando po-
blacion en el territorio, cohesionan-
dolos a través de nuestras rutas del
vino, generando asi oportunidades
de negocio, de medio de vida a mu-
chos jovenes que sin nosotros no la
tendrian, y por tanto, me parece que
estamos ante un reto muy importan-
te, que es en el que vamos a seguir
trabajando.

AL Lo

uestos sin comprom qs pa';ra ayuntamientos, instituciones,
ias, registros, empresas, particulares...)
acion de su anuncio en:

Recepcmn de anuncios de Lunes a Viernes de 9:00 a 15:00 h. y de 17 00 a 19 OQ h.
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Los jovenes enologos piden pasoy
pisan con fuerza: regreso al futuro
sin olvidar el pasado y sus raices

Texto: Fran Solis

Foto: Lanza

Castilla-La Mancha dispone de una hornada de jovenes en6logos muy potentes
que con sus conocimientos y maneras de llevar al vino hacia su maximo esplen-
dor estan despuntando tanto dentro como fuera de las fronteras regionales y
nacionales, para deleite de los amantes del néctar de Baco. Manuel Requena,
que apuesta por los vinos naturales, y Antonio Serrano, con la elaboracion de su
primer vino de hielo, son dos claros ejemplos del potencial que tiene esta tierra
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no de esos jove-
nes enologos es
el socuellamino
Manuel Reque-
na Molina, de 33
anos, que ha de-
cidido apostar,
por  convenci-
miento y filosofia de vida, por los vi-
nos naturales, en un claro ejemplo del
regreso a esa vitivinicultura exenta de

tratamientos y aditivos ajenos al vino
y de procesos que pueden enmasca-
rar el resultado final del producto.
“Alos 22 afios me vine a vivir al campo
a una pequefia casita de mis padres.
Siempre me he dedicado a hacer cul-
tivo ecolégico, tanto verduras como
pan,... Pero al final teniamos vifias y
olivos, por lo que lo mas logico era
que me dedicase a estos productos”.
Los vinos de Manuel Requena, que en
Socuéllamos lleva las riendas de Bo-
degas Indar, se ven envueltos en me-
dio de una apabullante personalidad
que le otorga el saber que aqui no hay
trampa ni carton, pues todo lo que se
ve y lo que se siente es fruto de un
proceso totalmente natural.

Confiesa que lleva trabajando en la
viia desde que era jovencito: “Em-
pecé a hacerlo en cooperativas desde
los 18 afios, para campanas de ven-
dimia con el fin de sacarme un plus
mientras estudiaba. Y en ese mo-
mento empecé a interesarme por el
mundo del vino, elaborandolo para mi
casa, pero a nivel amateur”.

Manuel explica que, poco a poco, le
fue picando el gusanillo de la elabo-
racion de vinos: “Me empez0 a gustar
cada vez mas, motivo por el cual em-
pecé un curso de enologia. Recuerdo
como por las mafanas iba a podar
mientras las tardes las pasaba en el
curso. Pero no terminé este altimo
porque vi que no me gustaba mucho
como se enfocaba la enologia mo-
derna. Y fue en ese momento cuando
descubri los vinos naturales, que no
tienen aditivos, por lo que me decidi a
investigarlos y a estudiarlos. Por este
motivo me acerqué hasta las bode-
gas que hacian vinos naturales para ir
probandolos”.

Explica como los vinos que le gus-
taron en aquel momento, los cogio
como referentes, hasta el punto de
“empezar a interesarme por sus tru-
cos, pues al final era como ver lo que

Si bien la mayor parte de la produccion de Bodegas
Indar se destina a la exportacion (casi el 80%), la
alta cocina no ha dejado de lado los vinos naturales
que elabora Manuel Requena. A este respecto
indica que la alta cocina “tenia encasillado de

mas al vino convencional, pues todo el mundo
conseguia las mismas directrices y eran bastante

parecidos”

hacian nuestros antepasados y los
endlogos antiguos, que no afnadian
tanta quimica”

Diferencias entre la enologia
moderna y la natural

También pone en valor las notables
diferencias que existe entre la eno-
logia moderna y la natural: “Con la
enologia moderna casi todos los pa-
rametros de la uva se modifican antes
de empezar a fermentar. Sin embar-
go, los que elaboramos vinos natu-
rales cogemos la uva y hacemos que
arranque a fermentar espontanea-
mente con las levaduras del terreno.
Por este motivo, cada anada va a mar-
car un vino totalmente diferente, in-
fluenciado por la meteorologia y por
como haya sido ese ano”.

A su vez sefala los distintos matices
que el consumidor o amante del vino
puede apreciar a la hora de catar un
vino natural o uno convencional, al
explicar que “nuestros blancos ofre-
cen un color mas amarillo, pues al
final el sulfuroso es un antioxidante,
algo que nuestros vinos no llevan.
Ademas, al no estar filtrados, hay al-
gunos vinos que tienen algo de sedi-
mento, como si de una sidra natural
se tratase. Asimismo, los sabores en
los vinos naturales, son mas propios
de la afiada”

A la hora de elaborar sus vinos Ma-

nuel Requena trabaja con depositos
muy pequenos y con muchas fermen-
taciones, pues “hay veces que nos
gusta mucho lo que sale mientras que
otras ocasiones hay que desechar,
por lo que prefiero tener muchos vi-
nos. Este es el motivo por el que ten-
go once o doce referencias, de las que
a veces saco unas anadas u otras, de-
pendiendo de coOmo estén”.

También utiliza una tinaja de cemen-
to de su bisabuelo, que decidi6 res-
taurarla.

Si bien la mayor parte de la produc-
cion de Bodegas Indar se destina a la
exportacion (casi el 80%), la alta co-
cina no ha dejado de lado los vinos
naturales que elabora Manuel Reque-
na. A este respecto indica que la alta
cocina “tenia encasillado de mas al
vino convencional, pues todo el mun-
do conseguia las mismas directrices y
eran bastante parecidos. Por ello, la
alta cocina encontré en los vinos na-
turales sabores diferentes y maneras
nuevas de elaborar”

Sus vinos en restaurantes

de alta cocina

De su buen hacer ya se han hecho eco
restaurantes de prestigio como El
Celler de Can Roca, Santerra y Mon-
tia, todos ellos poseedores de estre-
llas Michelin, y que ya han decidido
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ofrecer los vinos de Bodegas Indar
en sus respectivos establecimientos
hosteleros. Pero los vinos de Manuel
Requena también han conseguido
cruzar el charco y llegar a Estados
Unidos, hasta el punto de ofrecerse
en el restaurante Le Rock, uno de los
mas potentes de Nueva York, dentro
del Rockefeller Center.

8 hectareas de viiiedo

Bodegas Indar trabaja en la actuali-
dad 8 hectareas de vifiedo, con las va-
riedades airén, tempranillo macabeo
y tinto velasco. Conviene resaltar que
disponen de una vifa con vifiedos ai-
rén de pie franco plantados por sus
antepasados y que son los mas anti-
guos de los que disponen.

Dentro de la bodega trabajan pocas
personas, pues fundamentalmente
es de ambito familiar. El propio Ma-
nuel indica que al final es el mismo
quien tiene que dedicarse al campo,
a la bodega y a la venta de los vinos,
aunque cuenta con la ayuda de su
hermano, que va con €l a las ferias de
vinos, al hablar inglés, asi como la de
sus padres, que siempre que pueden
le echan una mano. Pero sus amigos
también arriman el hombro, disenan-
do etiquetas, logos y fotografias.

Durante este afno, la bodega ha sa-
cado al mercado siete referencias
(frente a las once del afio pasado) con
sus siete vinos, comercializados con
las marcas Lebrel para el tinto joven,
Indar, que es un tinto de crianza en
tinaja de barro, etc. Dentro de sus ai-
renes, Bodegas Indar comercializa La
Pela y Ventusque.

Desde su punto de vista lo mas normal
del mundo seria que los enodlogos jo-
venes apostasen por los vinos natura-
les: “Lo que no es normal es lo que se
hace muchas veces, pues dentro de la
enologia moderna lo que se aprende
en las grandes cooperativas respecto
a la elaboracion de los vinos se esta
trasladando a las pequenias bodegas.
Ello hace que luego vayas a pequefas
bodegas y, cuando empiezas a catar
vinos, todos se parecen, pues utilizan
las mismas levaduras y recetas”

Elogios hacia Fenavin

Manuel Requena no esconde sus elo-
gios hacia Fenavin, una feria donde
“esta todo el mundo del vino y todas
las bodegas de Espafa. Y al final, te-
ner un evento tan grande en Ciudad
Real, siendo de la tierra, es muy im-
portante”.

Este afo, tal y como sucedié en la edi-
cion de 2022, Bodegas Indar participa
en Fenavin dentro de un grupo de
bodegueros que hace afios empezo a
elaborar vinos naturales. Se trata de
una agrupacion que acudira al com-
plejo ferial IFEDI dentro del estand
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‘Incordian Wine), donde estan unas 13
bodegas de toda Espana: La Rioja, Ga-
licia, Andalucia, Castilla-La Marcha y
Comunidad Valenciana, constituyen-
do la punta de lanza de los vinos na-
turales en Fenavin.

Bodegas Antonio Serrano
Otro de los endlogos que con su labor
esta prestigiando el oficio del enolo-
go es Antonio Serrano, de 31 afos y
que esta al frente de Bodegas Anto-
nio Serrano en Villarrobledo (Albace-
te), que vio la luz en 2015 y que esta a
punto de lanzar al mercado su primer
vino de hielo (ice wine), elaborado
con uva airén.

Serrano hace referencia a lo dificil
que es encontrar en Castilla-La Man-
cha a una persona que no esté ligada
con la viticultura o con el campo: “Mi
bisabuelo Vicente Collado ya se dedi-
caba al campo y fue uno de los prime-
ros endlogos de la zona del Marque-
sado de Villena”.

El propio Antonio Serrano, para quien
el mundo del vino es una forma de
vida, destaca como decidi6 realizar
sus estudios de Bachillerato en Vi-
llarrobledo para posteriormente es-
tudiar Enologia dos afios en Cadiz y
otros tantos en La Rioja, dentro de
una época que le permitioé “poder ha-
cer practicas en la zona de Ribera del
Duero, Rioja y en Castilla-La Mancha
de la mano de Paco Granado”

Posteriormente, y tras realizar una ven-
dimia en Francia en la zona de Mon-
tpellier, “pensé en que en Castilla-La
Mancha teniamos que hacer algo para
sacarle el valor anadido a La Mancha,
una zona de produccion que se diferen-
cia del resto en sus variedades autdcto-
nas como la son la airén y la cencibel. Y
ahi es como empez6 mi proyecto den-
tro del mundo de los vinos”

Desde su punto de vista “esos eran
argumentos mas que suficientes para
empezar un proyecto y diferenciar-
nos del resto, porque hay muchas bo-
degas, pero si no tienes un elemento
diferenciador, al final eres uno mas.
Ademas, en Castilla-La Mancha con-
tamos con un clima excepcional, que
es Unico para hacer vinos ecologicos
y en altura, por lo que se convierte en
una zona estupenda para cultivar sin
tener que anadir fitosanitarios”

Aclara que todos esos elementos le
llevaron a “dar el paso”, recordando
como en la bodega empezaron de
una manera mas humilde, con unas
mil botellas, para pasar a estar embo-
tellando a dia de hoy unas 25.000 o
30.000 botellas.

Un proyecto
con una gran peculiaridad
Antonio Serrano aclara que el pro-
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yecto presenta una gran peculiaridad,
pues “la explotacion de la familia va
por un lado, mientras que yo he te-
nido que luchar para continuar con
las vifias viejas que quedaban de mi
abuelo, las cuales tienen mas de 50
anos, y que mi padre queria arrancar.
De estas vinias viejas es de donde ela-
boro los 30.000 kilos de uva, quedan-
dome solo de la explotacion familiar
con diez hectareas de vifiedo en vaso
y de secano, todo el ecoldgico”.

De esta manera el joven enologo ha
conseguido cumplir su sueno de re-
cuperar las raices vitivinicolas de su
zona y de Castilla-La Mancha: “Ello
supone un patrimonio cultural de
nuestros antepasados que es inme-
jorable. Y si sabemos darle valor, ad-
quiere una gran importancia”

Primer vino de hielo

Uno de los buques insignia de Bode-
gas Antonio Serrano sera su primer
vino de hielo, que esta a punto de ver
la luz y del que se embotellaran unas
1.000 unidades. Estara elaborado con
uva airén, una variedad que desde
su punto de vista es “super versatil”
y que hace afos “o bien se destina-
da para hacer cofac o para llevar el
vino base a Francia para realizar vi-
nos espumosos’. Pese a ello, Serrano
considera como de una cepa vieja de
airén “se puede sacar un vino blanco
de once o doce grados buenisimo, u
otro tipo de elaboraciones como por
ejemplo un vino de hielo”

Desde la bodega han decidido apostar
por el vino de hielo para “hacer otro
tipo de productos, abrir nuevos mer-
cados y tener otras salidas”. A la hora
de realizar esta clase de vino, Antonio
Serrano explica hay que “dejar que la
uva sobremadure en la cepa, es decir,
que se pasifique en ella, para poste-
riormente recoger los racimos, siem-
pre y cuando la uva esté sana, pues-
to que si no lo esta le da un poco de
ceniza, de oidio o mildiu, y se pudre.

Los racimos parcialmente pasificados
se prensan directamente y sale un
mosto con mucha concentraciéon de
azucar, para acto seguido prensarlo
y meterlo en las tinajas donde va fer-
mentando parcialmente hasta que se
para, quedando un vino naturalmente
semidulce”

Ademas del vino de hielo, Bodegas
Antonio Serrano elabora y comer-
cializa dos vinos jovenes, un airén de
tinaja y un cencibel o tempranillo de
tinaja, que son dos vinos del afo. Esos
dos momovarietales de airén y tem-
pranillo también se meten entre seis
y nueves meses en barrica para hacer
un airé roble, que también es bastan-
te curioso en Castilla-La Mancha, y
un tempranillo roble.

La bodega también elabora el vino
Antonio Serrano etiqueta negra, que
es uno de sus estandartes y que tiene
mas elaboracion, siendo un coupage
de tres variedades (monastrell, gar-
nacha y tempranillo): “Todo nuestro
proyecto tiene un sentido, por este
motivo hemos querido meter en este
coupage con tres variedades calidas
de nuestra zona”

‘Regreso al futuro’

Califica sus vinos como un “regreso al
futuro”, es decir “hemos cogido toda
la tradicion y la cultura de nuestros
abuelos, como son las variedades de
toda la vida, esos vifiedos en secano y
en vaso viejisimos, asi como las tina-
jas de barro, para complementarlo e
implementarlo con la Gltima tecnolo-
gia con microbiologia, gases inertes,
nitrégeno y carbénico”.

Bodegas Antonio Serrano también
esta presente en Fenavin de la mano
de Food Spain. Para el propietario de
la bodega poder participar en la fe-
ria ciudadrealefia supone una “gran
oportunidad de que te conozcan im-
portadores y distribuidores naciona-
les”
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Manzanares, ciudad donde el vino
y cultura maridan su idiosincrasia

Su alcalde, Julian Nieva, defiende el po-
tencial vinicola del municipio, a través
de cuatro industrias punteras y otros
eventos sociales de gran aceptacion

Texto: J. Yébenes
Foto: C. Manzano

ino y cultura son
dos  conceptos
que maridan la
idiosincrasia de
la localidad de
Manzanares y
marcan su “dia a
dia” Asi lo dice el
regidor del municipio, Julian Nieva,
quien desataca el vinculo de la ciu-
dad con la tradicion vitivinicola y su
desarrollo industrial, ampliamente
representado por cuatro empre-
sas punteras: Cooperativa Jests del
Perdon-Bodegas Yuntero, Vinicola
de Castilla, Bodegas Isidro Milagro,
y Pago Casa El Blanco.

“Manzanares entiende el vino como
parte de su cultura’, insiste el pri-
mer edil en una entrevista con este
medio.

Estos cuatro emblemas volveran a
estar presentes en la Feria Nacional
del Vino 2023 (Fenavin) y con ellos
Manzanares, una localidad, segan
Nieva, cercana (“a 25 minutos del
pabellén”), de gran proyeccién so-
ciecondmica, con una oferta turisti-
ca “propia’, una propuesta hostelera
“variada en precios y calidades”, y
una amplia plaza hotelera para los
visitantes.

No en vano, el pueblo, “con una
buena ubicacién” (al lado de la au-
tovia A-43), cuenta con uno de los
dos paradores de la provincia, que
registra “llenos” casi todos los fines
de semana, sobre todo en fechas de
grandes y masivos eventos como
Fenavin, su Feria Nacional del Cam-
po (Fercam) o los encuentros de ft-
bol sala cada 15 dias.

Estos dias, coincidiendo con la ce-
lebracion de Fenavin, Manzanares
volvera a pisar fuerte, tanto con
sus bodegas, como con la repre-
sentacion institucional del propio
Nieva, como diputado provincial
“y parte del equipo de Gobierno”
de la instituciéon que organiza la
feria.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Lanza. #25,327, 9/5/2023.

Y también como alcalde y represen-
tante del “potencial vinicola” man-
zanareno “del que me siento muy
orgulloso”, a través de sus cuatro
ensefas y “sus grandes en6logos”.

“Bodegas Yuntero es la segunda
cooperativa mas importante de Es-
pana’”, celebra, actualmente con una
cifra de negocio de 61,6 millones de
euros, 140 millones de kilos de uva
procesadas y mas de un millar de
socios “de Manzanares y otras lo-

Lanza

Semanario de La Mancha

calidades como Villarrubia de los
Ojos, Tomelloso, La Solana o Villa-
rrobledo”.

Vinicola de Castilla, por su parte,
como modelo de empresa privada,
“tiene un proyecto muy importante
de mejora de sus productos y de in-
ternacionalizacion de los mismos”,
aplaude el regidor manzanareno,
que ensalza los proyectos de futuro
de la entidad, como la construccion
de una nueva bodega “que dara un
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plus de calidad a sus vinos”.
Bodegas Isidro Milagro es otro pro-
yecto “impresionante” por “la can-
tidad de millones de litros de vino
que envasa para empresas y grandes
superficies comerciales” Igualmen-
te, “son generadores de mucho em-
pleo en nuestra ciudad”

Pago Casa el Blanco es otra de las
entidades vinicolas referentes en
Manzanares, como un proyecto
que garantiza la produccion de vino
DOP con sello de la procedencia de
un suelo, clima y variedades especi-
ficas de uva. “Elaboran vinos de alti-
sima calidad, control<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>