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editorial Monetarismo 
Global 

E
stamos asistiendo a una dura guerra de fijación de cambios 

en las monedas occidentales y de los países emergentes que 

de una forma u otra están posicionando al euro en un valor 

más alto del que sería deseable y por ello dificultando aun 

más las exportaciones de las empresas europeas. A ello se ha llegado 

por diversos caminos, bien manteniendo una cotización ficticia como 

es el caso de China o bien por una creación de nueva moneda como es 

el caso de los Estados Unidos. También se persiguen monetaria mente 

objetivos diferentes pues mientras Europa trata de contener a toda cos­

ta la inflación en unos niveles bajos, los Estados Unidos apuestan por 

un crecimiento de la masa monetaria para evitar la deflación por la 

vía de animar a los mercados asumiendo ciertos riesgos inflacionistas. 

Son políticas de nivel global que no pueden ser corregidas ni siquiera 

por los gobernantes de un solo Estado como es el caso de España pero 

el resultado práctico en nuestra zona es que nos obliga a modificar 

nuestros presupuestos exportadores, pues salvo los productos desti­

nados a clientes de la Eurozona que en principio no son afectados di­

rectamente por esas cotizaciones aunque si indirectamente pues van 

a variar precios, los productos que fabricamos se van a encarecer para 

nuestros clientes de terceros países o bien va a bajar la rentabilidad de 

las empresas exportadoras que han abierto esos mercados con todo el 

esfuerzo que les ha supuesto. Si en las próximas cumbres del G20 no se 

adoptan políticas comunes los europeos nos veremos inmersos en una 

situación de franca inferioridad que será un fiel reflejo del importan­

te cambio de poder económico que se está produciendo en el mundo 

desde que el gigante chino y otros países emergentes han empezado a 
utilizar su fuerte posición en los mercados. ~ 
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La Cámara de Comercio e Industria 
celebra el V Foro de Comercio Exterior 

@ámara 
Ciudad Real 

El evento tendrá lugar el 
próximo 1 de diciembre 

en el Salón de Actos de la 
entidad cameral 

Ciudad Real 

V Foro de 
Comercio Exterior 

La Cámara de Comercio e Industria de 
Ciudad Real, como en años anteriores, 
lleva meses organizando el V Foro de 
Comercio Exterior. El apoyo en la ex­
periencia de ediciones anteriores y el 
reconocido éxito demostrado entre sus 
participantes ha llevado a incrementar 

los temas a tratar. Cientos de empresa­
rios y profesionales de la provincia y de 
la región han sido invitados a asistir a 
este V Foro de Comercio Exterior, patro­
cinado por la Diputación yen colabora­
ción con el Instituto de Promoción Exte­
rior (lPEX), que tendrá lugar el próximo 
miércoles, 1 de diciembre, en el Salón 
de Actos de la Cámara de Comercio. 

En la edición de este año se esti­
ma superar el interés y la asistencia 
de la convocatoria anterior. Este año, 
la inauguración la realizará la Vicepre­
sidenta primera de la Junta de Comu­
nidades de Castilla-La Mancha, María 
Luisa Araujo; el Presidente de la Cáma­
ra Oficial de Comercio e Industria de 
Ciudad Real, D. Mariano León Egido; el 
Presidente de la Diputación Provincial 
de Ciudad Real, Nemesio de Lara Gue­
rrero; y, la Alcaldesa de Ciudad Real, 
Rosa Romero Sánchez. 

Posteriormente, se tratarán diferen­
tes asuntos directamente relacionados 
con el mercado exterior, la internacio­
nalización, trámites y la aparición de 
países emergentes: 
- Márketing y Posicionamiento on line 

~ V Foro de 
Comercio Exterior 

en la Internacionalización, impartido 
por Miguel Sánchez Díaz, Director 
General de "1 Prospect': 

- Los impagos en la exportación: pre­
venir y actuar, las herramientas más 
importantes. Fase de Prevención y 
de Resolución. Impartidas por Ra­
fael García y Miguel Ángel Serrano, 
respectivamente. 

- La Inversión en el Exterior: Países 
Emergentes, a cargo del Director 
Adjunto de Estrategia y Desarrollo 
de Negocio de COFIDES, Fernando 
Aceña. 

- Alianzas estratégicas para la Interna­
cionalización, que el Socio fundador 
de la Consultora Carnicer y Perete 
Asociados, David Carnicer, será el 
responsable de su impartición. 

- Presentación del Sistema Inteligen­
cia Tecnológica Internacional- SITI. 

Una vez finalizadas las distintas 
ponencias, se procederá a la clausura 
oficial de la quinta edición del Foro de 
Comercio Exterior, a cargo del Presi­
dente de la Cámara de Comercio, Ma­
riano León; y el Director del Instituto 
de Comercio Exterior, Javier Vega. <1: 

1111 Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Empresa, La. 11/2010.



(§ámara Noviembre/Diciembre 2010 
Ciudad Real 

Programa 
V Foro 
Comercio 
Exterior 

• 09:00 a 09:15 hs. 
RECEPCiÓN y ACREDITACiÓN 

• 09:15 a 09:45 hs. 
INAUGURACiÓN 

@ámara 
Ciudad Real 

Presidida por la Excma. Sra. Dña. María Luisa Araujo, 
Vicepresidenta primera de la Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha; D. Mariano León Egido, Presi­
dente de la Cámara Oficial de Comercio e Industria 
de Ciudad Real; D. Nemesio de Lara Guerrero, Presi­
dente de la Excma. Diputación Provincial de Ciudad 
Real; Dña. Rosa Romero Sánchez, Alcaldesa de Ciu­
dad Real. 

• 09:45 a 11 :00 hs. 
MÁRKETING y POSICIONAMIENTO ON LlNE EN LA 
INTERNACIONALlZACIÓN 
D. Miguel Sánchez Díaz, Director General de "1 Pros­
pect': 

• 11:15 a 12: 45 hs. 
LOS IMPAGOS EN LA EXPORTACiÓN: PREVENIR 
y ACTUAR, LAS HERRAMIENTAS MÁS 
IMPORTANTES 
Fase de Prevención: D. Rafael García del Poyo. Socio 
Fundador Bufete Cremades & Calvo-Sotelo. 
Fase de Resolución: D. Miguel "Angel Serrano. Socio 
Bufete Cremades & Calvo-Sotelo. 

11 11 
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U A fA 

• 12:45 a 13:30 hs. 
LA INVERSiÓN EN EL EXTERIOR: PArSES 
EMERGENTES 

ex -­.-

D. Fernando Aceña, Director Adjunto de Estrategia y 
Desarrollo de Negocio de COFIDES (Compañía Espa­
ñola de Financiación del Desarrollo). 

• 13:30 a 14:30 hs. 
ALIANZAS ESTRATÉGICAS PARA LA 
INTERNACIONALlZACIÓN 

D. David Carnicer Sospedra. Socio Fundador de la 
Consultora Carnicer y Pe rete Asociados. 

• 14:30 a 14:50 hs. 
PRESENTACiÓN NUEVO PROGRAMA CÁMARA: 
SISTEMA INTELIGENCIA TECNOLÓGICA 
INTERNACIONAL - SITI 

• 14:50 a 15:00 hs. 
CLAUSURA 

(§ámara 
Ciudad Real 
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Misión inversa procedente de Polonia 
visita bodegas de la provincia 

La delegación invitada 

conoce la imagen de Ciudad 

Real como elaboradora de 
vinos de calidad I 

La Cámara Oficial de Comercio e Indus­
tria de Ciudad Real, en colaboración 
con la Oficina Comercial de la Embaja­
da de España en Polonia, ha coordina­
do una MISiÓN INVERSA DE IMPOR­
TADORES DE VINO DE POLONIA que 
se desplazó a Ciudad Real del 25 al 27 
de octubre, con la finalidad de reunir­
se y visitar bodegas de la provincia. 

La delegación polaca, formada por 
13 empresarios, comenzó el día 25 con 
la recepción y presentación de la de­
legación en un hotel de la capital, con 
la exposición y cata de los vinos de 
las bodegas participantes. Llevaron a 
cabo reuniones individuales entre los 
importadores de vinos invitados y 10 
bodegas de Ciudad Real en las que se 
cataron y comentaron los vinos de es­
tas bodegas participantes. 

El grupo de importadores continuó, 
al día siguiente, con visitas a bodegas 
de Argamasilla de Alba, Tomelloso, 
Villarta de San Juan, Valdepeñas, La 
Solana, Villarrubia de los Ojos/ Socué­
lIamos, Retuerta del Bullaque, y Man­
zanares/ antes de regresa r a su país. 

El objetivo de la Cámara, a través 
de esta acción es, dar a conocer a los 
importadores polacos los vinos elabo­
rados en nuestra provincia, mostrar la 
nueva imagen de Ciudad Real 
como elaboradora de vinos de 
calidad y/ promover la presencia 
del vino de nuestra provincia en España 

A Recepción de la delegación de importadores polacos 

9/5% respecto a 2007. A nivel mundial, 
España es el decimo cuarto proveedor 
de Polonia. Entre los Estados Miembros 
de la UE-27, España es el undécimo su­
ministrador de Polonia, con el 2% del 
total de sus importaciones. 

En Polonia las bebidas tradicionales 
de alta graduación, como el vodka, y la 
cerveza cuentan con gran popularidad 
y aceptación, de hecho, agrupan el 
90% del consumo de bebidas alcohó-
licas. Aunque su consumo sea todavía 
elevado, los consumidores empiezan 
a demandar bebidas de menor con-
tenido alcohólico y más elaboradas. El 
vino cumple perfectamente con estas 
características y su crecimiento en Po­
lonia está siendo lento pero estable. 

Los medios de comunicación re­
fuerzan esta nueva posición del vino 
en el consumo, asociándolo a un estilo 
de vida sano y sofisticado. También la 
política gubernamental, dirigida a la 
reducción del consumo de bebidas 
alcohólicas de alta graduación, ha 
ayudado al aumento de la populari­
dad y el consumo de este producto. 
No obstante, uno de los principales 

EXPORTACIONES DE VINO A POLONIA EN 2010 

problemas del sector es la prohibición 
de realizar campañas publicitarias de 
bebidas alcohólicas, exceptuando la 
cerveza, lo que le da a esta última una 
ventaja competitiva frente al vino. 

La entrada en la Unión Europea ha 
supuesto una reducción de los precios 
en los vinos de otros Estados Miem­
bros. Al eliminarse los aranceles de 
importación para el vino comunitario, 
éste ha mejorado su situación frente 
a otros vinos competidores, como los 
vinos del Nuevo Mundo. Sin embargo, 
la obligación de pagar un impuesto 
que aumenta el precio, hace que un 
vino de calidad media sea un produc­
to para ocasiones especiales y no para 
un consumo diario. 

El vino español inició hace unos 
años su introducción en el mercado 
polaco, y en él puede seguir aumen­
tando su cuota de mercado dada su 
favorable relación calidad/precio y el 
aumento de renta previsto en Polonia. 

En términos de consumo privado, el 
mercado de Polonia se concentra a las 
grandes ciudades, donde se está con­
solidando una clase media que accede 

Posición Polonia (Mil. de €) Total (Mil. de €) 

progresivamente a un patrón 
de consumo común en otros 
países europeos. Estas ciudades 

4.829,7 818.745,6 

el mercado de Polonia. Castilla-La Mancha 

23° 

17° 

150 

1.382/1 169.599,0 
son Varsovia, Cracovia, Wroclaw, 
Poznan y Gdansk. La desacelera­
ción de la economía aún no se 
ha reflejado en un cambio de 
este patrón, que debería mante­
nerse a medio plazo. @ 

En 2008 las exportaciones 
españolas a Polonia ascendie­
ron a 2.679/1 millones de euros 
lo que supone un aumento del 

Ciudad Real 

Total Exportaciones de 
Ciudad Real en 2009 

11° 

EXPORTACIONES DE CIUDAD REAL EN 2010 

1.086/8 98.438,6 

3.546/0 171 .122,3 

TOTAL 469.433,2 

111 
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Oportunidades de Negocio 
en Omán y Qatar 

Nueve empresas de 

diferentes sectores 

establecen relaciones 

comerciales 

La Cámara de Comercio de Ciudad Real 
con el apoyo de la Oficina Comercial 
de la Embajada de España en Mascate 
y Doha, ha coordinado una Misión Co­
mercial Multisectorial a Omán y Qatar, 
en la que han participado 9 empresas 
con actividad en el sector agrícola, ali­
mentario y construcción. 

El objetivo principal de este en­
cuentro empresarial ha sido facilitar la 
identificación de oportunidades de in­
versión y cooperación empresarial, así 
como de potenciales socios en estos 
dos países. En este sentido, durante la 
celebración de la misión, se han podi­
do mantener contactos directos con 
empresarios omaníes y qataríes inte­
resados en establecer alianzas estra-

11 11 

tégicas con empresas de la provincia, 
y conocer de primera mano los planes 
de atracción de la inversión extranjera 

.que en estos momentos manejan las 
Administraciones de Omán y Qatar, y 
que suponen una excelente oportu­
nidad de negocio para las empresas. 
Igualmente, se persigue reforzar la 
imagen exterior de la provincia de Ciu­
dad Real poseedora de un entramado 
empresarial cada vez más internacio­
nalizado. 

Omán es el quinto país en tamaño 
del PIB respecto a los Estados miem­
bros del Consejo de Cooperación del 
Golfo (CCG), por detrás de Arabia Sau­
dí, Emiratos Árabes Unidos, Kuwait y 
Qatar, y superando sólo a Bahréin . Los 
hidrocarburos son el principal motor 
de este país. A este sector se debe el 
50% del PIB, el 75% de las exporta­
ciones y más del 70% de los ingresos 
públicos. 

Al igual que otros países de la re­
gión, se está produciendo un gran cre­
cimiento del sector industrial apoyado 
por una política de desarrollo econó­
mico basada en la apertura al exterior 
del país y la atracción de inversión ex­
tranjera a través de diversos incentivos 
y medidas encaminadas a la privatiza­
ción y liberalización del país. La indus­
tria ha pasado de representar un 5% 
del PIB en 1999 a equivaler a un 10% 
en 2009 destacando el desarrollo del 

sector químico y petro­
químico en torno a los 
principales puertos in­
dustriales del país. 

En cuanto a Qa­
tar, es un país con una 
economía bastante 
abierta. La suma de su 
comercio exterior (im­
portaciones + exporta­
ciones) en relación con 
su PIB se sitúa en torno 
al 95%. 

Qatar mantiene un régimen co­
mercial muy liberal con bajos tipos 
arancelarios, una gestión aduanera 
relativamente eficaz y rápida, y pocos 
requisitos técnicos, ya que acepta la 
mayoría de las certificaciones emitidas 
en origen, especialmente las emitidas 
por organismos de certificación de los 
pa íses de la UE y los EEUU. 

La dependencia económica de los 
hidrocarburos se está viendo atenua­
da por una política de diversificación 
que se centra en cuatro sectores: tu­
rismo, transporte, finanzas y comercio. 
Los principales servicios exportados 
son los relacionados con el transporte 
y servicios financieros (sobre todo a 
partir de la entrada en funcionamiento 
del Qatar International Financial Cen­
tre en Doha). 

Dentro de los países miembros 
del Consejo de Cooperación del Gol­
fo, Qatar ocupa el primer puesto en 
cuanto al PIB per cápita. Pero la ver­
dadera importancia económica se 
encuentra en sus ampliar reservas 
de gas natural (entre las mayores del 
mundo) y en haberse convertido en 
uno de los principales proveedores de 
gas para sus países vecinos (Proyecto 
Dophin con Emiratos), un producto 
con fuerte demanda y necesario para 
garantizar el suministro a las nuevas 
centrales de ciclo combinado que es­
tán en marcha. «: 
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Eleve a diez 
la potencia 

de su empresa 

Además de generar el pago onl ine de sus nominas 
de manera rápida y eficaz, el Servicio Nóminas 
Empresas de Unicaja le ofrece un suplemento 
complex de 10 ventajas que elevan la productividad de 
su gestión diaria. Así, cada una de sus necesidades tiene 
una solución específica. 

Descúbralas en su oficina de Unicaja o en el portal 
de Empresas ae www.unicaja.es y potencie ya la 
competitividad de su negocio. 

--------------------~--~------------------

.,~ '1 Unicaja 
Constitución Española La Prim e ra Entidad Financiera de A ndalucia 
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Diferentes sectores empresariales de la provincia 
apuestan por el pujante mercado brasileño 

El Fondo Monetario 

Internacional prevé 

un incremento del PIS 

brasileño en un 5,5% para 

el año 2010. 

La Cámara de Comercio de Ciudad 
Real con el apoyo de la Oficina Co­
mercial de la Embajada de España en 
Sao Paulo y la colaboración del resto 
de Cámaras de la región, ha coordina­
do una Misión Comercial a Brasil, en 
la que han participado cinco empre­
sas con actividad en los sectores de: 
fabricación de carrozados especiales; 
mobiliario urbano y de interior; insta­
laciones deportivas y elaboradores de 
queso y aceite. 

La delegación de empresas han 
celebrado encuentros de trabajo con 
potenciales clientes, interesados en 
los respectivos productos. 

Hablar de Brasil es sinónimo de es­
tabilidad económica y política y, por 
tanto, de grandes oportunidades co­
merciales. Mientras la crisis financiera 
internacional está haciendo estragos 
en Europa y EEUU, Brasil pa,rece vivir 
ajena a estas circunstancias, ya que el 
FMI prevé un incremento de su PIB en 
un 5,5% para el 2010, apuntando to­
das las hipótesis a que se mantendría 
por encima del 4% en 2011 . 

Brasil ha pasado de ser un país fun­
damentalmente agrícola a ser un país 
en el que, aunque el sector primario 
continúa teniendo un elevado peso 
dentro de la economía, se ha alcanza­
do una fuerte base industrial cada vez 
más amplia y diversificada gracias a la 
política de industrialización iniciada' 
en los años 30. El sector servicios re­
presenta aproximadamente el 60% del 
PIB nacional. 

El país ha sufrido fuertes crisis 

11 11 

económicas a partir de los años 80, 
debido a su elevado endeudamiento 
externo e interno y a la inflación des­
orbitada. Ello duró hasta 1994, año en 
que se implantó un restrictivo plan 
económico, el Plan Real, que basado 
en los elevados tipos de interés, con­
~iguió reducir y controlar la inflación y 
mejorar las finanzas públicas, dotando 
a la economía brasileña de un notable 
grado de estabilidad, a pesar de los 
efectos negativos sobre el crecimiento 
económico, que registra desde enton­
ces tímidos porcentajes. 

Aún así, la tasa de crecimiento de 
la economía brasileña parece haberse 
reactivado, una vez conseguido alcan­
zar cierta estabilidad en las cuentas 
públicas. Actualmente, se ha apostado 
por acelerar el crecimiento mediante 
un ambicioso programa de inversiones 
públicas: el Programa de Aceleración 
del Crecimiento (PAC), que contempla 
inversiones en infraestructuras, medio 
ambiente y energía, fundamentalmen­
te. Y ello sin dejar de mantener bajo 
control los principales indicadores de 
la economía lo que explica que el tipo 
de interés básico de Brasil sea el más 
alto del mundo en términos reales. 
De la misma manera, la carga tributa­
ria - superior al 36% del PIB en 2007 
- también se sitúa entre las más altas 
del mundo. 

El grado de apertura de la econo­
mía brasileña, medido por el ratio de 
exportaciones más importaciones so­
bre el PIB, se situó entorno del 18% en 
2009, muy por debajo del registrado 

en 2008 (23,6%), Y muy lejos del de 
otros pa íses de la región, como México 
o Chile. 

Así pues, a pesar de que el proceso 
de apertura comercial se inició hace ya 
una década, Brasil es hoy en día un país 
en el que el comercio exterior, tanto 
de exportación como de importación, 
tiene todavía un gran potencial de cre­
cimiento. Los datos vienen corrobora­
dos por un informe publicado por el 
Banco Mundial en 2010, en el que se 
afirma que Brasil tiene una de las eco­
nomías más cerradas del mundo. 

En un ranking de 183 países, en 
el que fueron analizadas las barreras 
que cada uno aplica a las importacio­
nes, Brasil se situó en el puesto 100. 
De acuerdo con el informe, aunque 
el país ha promovido una apertura 
considerable desde el año 2000, el 
régimen tarifario brasileño, con una 
media arancelaria de 8,7%, sigue sien­
do el más proteccionista de América 
Latina y Caribe (Media de 8,2%). Con 
las barreras no arancelarias - como la 
exigencia de licencias de importación 
no automáticas, el mantenimiento de 
precios mínimos de importación, las 
estrictas reglamentaciones sanitarias 
y fitosanitarias, las reglamentaciones 
técnicas y normas de calidad, barreras 
relacionadas con la propiedad intelec­
tual y restricciones al transporte marí­
timo. 

Desde 2001 las exportaciones de 
servicios de Brasil no han dejado de 
crecer, pasando de 8.700 millones 
de dólares facturados en 2001 a casi 
30.000 millones en 2008, lo que repre­
senta un crecimiento del 240% en el 
periodo. Con unas exportaciones de 
28.800 millones de dólares en 2008, 
el sector terciario se confirma como 
el más dinámico del comercio exterior 
brasileño, al crecer un 27% frente al 
crecimiento del 23% registrado en las 
exportaciones de bienes. @ 

Fuente: ICEX y elaboración propia. 
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Exposición de Vinos de España 
en la ·wan y (orea del Sur 

Las Cámaras de Comercio de Ciudad 
Real y Murcia, en colaboración con el 
ICEX y las Oficinas Económicas y Co­
merciales en Ta iwán y Corea del Sur, 
y en el marco del Plan Agroalimen­
tario ICEX-Cámaras, han organizado 
la Exposición de Vinos de España en 
Taiwán y Corea del Sur en la que han 
participado 30 bodegas de todos los 
rincones vitivinícolas de España, entre 
ellas, 5 de la Comunidad Autónoma de 
Castilla-La Mancha. 

El objetivo de esta exposición ha 
sido que las bodegas españolas hayan 
podido contactar con importadores y 
distribuidores de estos dos países para 
introducirse o ampliar su distribución 
en estos mercados. 

En la pasada edición de 2009, más 
de 160 importadores y distribuidores, 
compradores de grandes cadenas de 
supermercados, HORECA y prensa es­
pecializada en cada país, visitaron la 
exposición, siendo el gran punto de 
encuentro de los caldos españoles en 
ambos mercados. 

La exposición tuvo lugar el día 23 de 
noviembre en la ciudad de Taipéi (Hotel 
Shangri La), y dos días después, el 25, 
en Seúl (Hotel Lotte). Además de los 
encuentros entre bodegas españolas e 

importadoras, estuvo prevista la visita 
organizada a puntos de venta de vino 
en ambos países, para que las bodegas 
conociesen la oferta existente en el país. 

Los actos eran igualmente acom­
pañados de una cata - seminario, en 
el que se contó con la asistencia de 70 
especialistas en Taiwán y 40 en Corea, 
y que mediante un recorrido por las 
principales zonas vitivinícolas de Es­
paña, conocieron en detalle las carac­
terísticas de nuestros vinos, pudiendo 
realizar una cata comentada con los 
ejemplos de las bodegas más repre­
sentativas de la exposición. 

Adicionalmente en Taipei, se rea­
lizaron demostraciones culinarias de 
la mano de Daniel Negreira, cocinero 
profesional español con restaurante 
en Taiwán, que realizó una demostra­
ción molecula r. 

España es el sexto país proveedor 
de vino de Taiwán, con una cuota de 
importaciones del 9 por ciento en 
volumen y del 4 por ciento en valor. 
Aunque su cuota de mercado ha cre­
cido en los últimos años, España tiene 
potencial para ser un proveedor más 
importante. 

La oferta de vino de uva es relativa ­
mente pequeña si lo comparamos con 

Dirigido a bodegas 

españolas con intereses en 

ambos mercados 

la oferta total de productos alcohóli­
cos, y alcanza tan solo el 1,6 por cien­
to del total. Esto indica que si bien en 
Taiwán existe una cultura de consumo 
de alcohol importante, el vino de uva 
es un producto no tradicional. Esto 
puede suponer un importante poten­
cial de crecimiento si el consumo de 
vino de uva consigue arraigar y gene­
ralizarse entre la población. 

Para la distribución del producto 
se pueden elegir varias alternativas: 
seleccionar un canal largo en el que 
la mercancía pase por un importador, 
que comercialice los productos a otras 
empresas mayoristas, que a su vez ven­
dan a minoristas. O se puede optar por 
distribuir los productos directamente a 
minoristas o mayoristas que dispongan 
de un canal de distribución propia. ~ 
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La Cámara de Comercio organiza 
una nueva edición del Concurso de 

Escaparates de Navidad 2010 

La Cámara de Comercio de 

Ciudad Real convoca este 

concurso dirigido al sector 

comercial, en colaboración con 

la Federación Provincial de 

Comercio de Ciudad Real. 

¡embellece ru cludadl 

Este evento está dirigido a todos los 
establecimientos comerciales de Ciu­
dad Real y provincia, cualquiera que 
sea su actividad comercial, y tiene el 
objetivo de incentivar el esfuerzo y la 
decoración de los escaparates navide­
ños de la provincia. 

Las inscripciones han sido realiza­
das, por escrito, antes de las 14 horas 
del día 30 de noviembre, en el De­
partamento de Comercio Interior de la-­
Cámara (C/Lanza, 2), rellenando el co­
rrespondiente Boletín de Inscripción. 

Las fechas de exhibición de los 
escaparates, como mínimo serán las 

comprendidas entre los días 7 y 24 de 
diciembre de 2010, ambos inclusive. 
Si bien los productos objeto de venta 
del establecimiento que se encuen­
tren en dichos escaparates, se podrán 
cambiar durante este periodo, siem­
pre que no modifiquen la decoración 
del escaparate. 

En la edición de este año los pre­
mios que se otorgarán son los siguien­
tes: 

- 1 er premio: 3.000 euros 
- 2° premio: 1.800 euros 
- 3er premio: 1.200 euros 
- 4° premio: 800 euros 
- 5° premio: 600 euros 
- 6° premio: 400 euros 

CONDICIONES DE PARTICIPACiÓN 

- Los escaparates que participen 
deberán estar colocados desde el 
día 7 de diciembre y no podrán 
variarse hasta las 20 horas del día 
24 del mismo mes. 

- En el escaparate participante, de­
berá estar visible el distintivo del 
concurso facilitado por la Cámara 
de Comercio. La ausencia de esta 
acreditación o la intencionada di­
ficultad para su localización impli­
cará la descalificación del estable­
cimiento participante. 

- Se iluminarán los escaparates, 
como mínimo, hasta las 22.30 ho­
ras. 

- Cada participante deberá enviar la 
fotografía (preferiblemente en for­
mato digital= del escaparate que 
concursa, a la Cámara de Comer­
cio antes de las 19 horas del 10 de 
diciembre de 2010 a la dirección 
de correo cmadrid@camaracr.org 

VALORACiÓN 

El Jurado valorará las mejores y 
más artísticas decoraciones, teniendo 
en cuenta que los escaparates conten­
gan motivos alusivos a las FIESTAS DE 
NAVIDAD Y se guiará por criterios co­
merciales y artísticos, destacando los 
aspectos de: 

- Calidad yarmonía 
- Modernidad, Innovación, Creativi -

dad y Originalidad 
- Motivos utilizados para la decora­

ción 
- Iluminación para conseguir la am­

bientación 
- Productos utilizados para los mo­

tivos 
- Exposición del propio producto 

El Jurado estará compuesto por 
comerciantes y especialistas y un téc­
nico de la Cámara de Comercio, que 
actuará de secretario, con voz pero sin 
voto. 

- Este jurado valorará las fotografías 
que se hayan recibido (dentro del 
plazo establecido) en la Cámara 
de Comercio. 

~ El fallo del jurado será inapelable, 
notificándose a los galardonados 
y haciéndose público en los distin­
tos medios de comunicación. 

- Si el Jurado calificador lo estima­
se conveniente, podrá declarar el 
Concurso desierto 

- La entrega de los premios se cele­
brará en la Cámara de Comercio. 
(Se confirmará fecha y hora) 

- Los participantes en este concurso 
aceptan expresamente las bases 
del mismo, así como las decisiones 
y fallo del Jurado. (§ 
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Más de cien empresar" os participan 
en la Jornada de Innovación 

El CEEI continúa ofreciendo 
apoyo con la finalidad de 
transformar una idea en 

una empresa viable 

El Centro Europeo de Empresas e In­
novación de Ciudad Real (CEEI), con 
el apoyo de la Vicepresidencia y Con­
sejería de Economía y Hacienda de la 
Junta de Comunidades de Castilla-La 
Mancha y el Fondo Europeo de De­
sarrollo Regional (FEDER), organizó la 
Jornada Regional de Innovación. 

Representantes de más de cien 
empresas de corte innovador de la re­
gión acudieron al foro, en el que pu­
dieron conocer los diferentes proce­
sos de inversión en I+D+i, a través del 
desarrollo tecnológico y el uso de las 
nuevas tecnologías y poder aumentar 
su competitividad. 

La apertura de la Jornada fue reali ­
zada por el Presidente de CEEI Ciudad 
Real, Mariano León; el Delegado Pro­
vincial de la Consejería de Economía 
y Hacienda, Casto Sánchez; y el Pre­
sidente de la Asociación N?cional de 
CEEls, ANCES, Álvaro Simón. 

El Presidente de CEEI señaló el valor 
de la innovación aunque España está 
a gran distancia del resto del mundo 
desarrollado en esta materia, tenien­
do, por tanto, un importante recorri-

... Presidente del CHI, Delegado Provincial de la Consejería de Economía y Hacienda y Presidente 
Nacional de CHis en el acto de inauguración 

do por realizar. El Presidente de CEEls 
y ANCES resaltó que este encuentro, 
.enfocado a empresarios locales y re­
gionales, es perfectamente adecuado 
a los objetivos del CEE!. Finalmente, el 
Director General de Promoción y Co­
mercio, elogió al CEEI de Ciudad Real 
por ser uno de los más activos de Es­
paña, y puso, así mismo en relieve, la 
internacionalización, indicando que 
las empresas con un mercado más di­
versificado soportan mejor la crisis. 

Los principales objetivos de esta 
jornada fueron : 

- Fomentar la innovación empresa­
rial, desarrollo tecnológico y pro­
cesos de inversión en I+D+ i 

- Resaltar la importancia de inno­
vación, desarrollo tecnológico y 
nuevas tecnologías en la competi­
tividad de la economía 

- Dar a conocer los instrumentos fi­
nancieros existentes 

- Impulsar la colaboración y el tra­
bajo en red 

De este modo, la primera etapa de 
la jornada la conformaron la ponencia 
marco Competitividad, Innovación y Tec­
nología, impartida por José Ma O'Kean, 
Profesor del Instituto de Empresas de 
Madrid. Siguió la conferencia sobre Fi­
nanciación de Proyecto Empresariales, a 
cargo de Francisco Hernández, Direc­
tor General del Instituto de Finanzas 
de Castilla -La Mancha; Juan Ramón 
Durán, Presidente de Sodicaman; y, Vi­
cente García, Director Financiero de la 
Empresa Nacional de Innovación, S.A. 

Tras estas ponencias se expusieron 
tres experiencias empresariales de éxi­
to a cargo de Manuel Puertas, Gerente 
de Carbotecnia; Rafael Rodríguez, Ge­
rente de Estructuras Metál icas Anro; y 
Lourdes Rodríguez, Directora de Desa­
rrollo de Negocio y de I+D+i de Alqu i­
mia Soluciones Ambientales. 

... Los representantes institucionales en la clausura de la Jornada 

A continuación tuvo lugar la clau­
sura, a la que asistieron el Presidente 
de CEEI Ciudad Real, Mariano León; la 
Alcaldesa de Ciudad Real, Rosa Rome­
ro; el Director General de Promoción 
Empresarial y Comercio, Ignacio Fel­
peto; el Vicepresidente 10 de la Dipu­
tación, Ángel Amador; y, el Vicerrector 
de Infraestructuras y Relaciones con 
Empresas de la Universidad de Castilla­
La Mancha, Juan José Hernández. ~ 
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... Mariano León, Arturo Mesa y Luis Diaz-Cacho en la jornada de apoyo a la creación empresarial 

Primera Reunión de Organismos 
Institucionales de apoyo al 

emprendimiento y al empleo 
La Jornada Técnica "Redes de Apoyo 
al Emprendimiento y al Empleo en la 
provincia de Ciudad Real " tuvo lugar 
en la sede de la Cámara de Comercio 
de Ciudad Real. A su presentación 
acudieron el presidente de la institu­
ción cameral, Mariano León; el presi ­
dente de CEOE-CEPYME, Arturo Mesa; 
y, el delegado de Empleo, Igualdad y 
Juventud, Luis Díaz-Cacho. La finali ­
dad de esta jornada, que contó con 
una amplia asistencia, era optimizar 
los recursos sobre asesoramiento que 
se presta a los empresarios. 

Según declaraciones del presi­
dente de la Cámara de Comercio, en 
momentos económicos complicados 
como los actuales, es cuando más 
imaginación y esfuerzo hay que po­
ner para salir de la crisis, pasando por 
la colaboración y puesta en común 
de recursos de los agentes de ámbito 
provincial para mejorar el servicio a 
los empresarios. 

El delegado provincial de Empleo, 
Igualdad y Juventud insistió en que el 
trabajo conjunto sirve para potenciar 

una red de recursos que va dirigida a 
salir de la crisis económica, trabajan­
do para que ninguna buena idea se 
quede sin estudiar ni desarrollar. 

El presidente de la CEOE indicó 
que cada institución, desde su ámbi­
to, debe asesorar tanto a los empre­
sarios que necesiten de ayudas para 
el mantenimiento de su actividad, 
como a los nuevos emprendedores 
que desean iniciar el camino hacia la 
puesta en marcha de su vocación em­
presarial y que deben ser informados 
de sobre los recursos de los que pue­
de beneficiarse en su negocio. 

Con los objetivos planteados des-

En la Jornada se 

presentaron las ayudas 

para fomentar la 

creación de nuevas 

empresas 

de las tres instituciones, directores 
de departamento, técnicos y coordi ­
nadores intervinieron para mostrar 
todo un abanico de posibilidades de 
apoyo y asesoramiento sobre: Apoyo 
integral al emprendedor; Tramitación 
y Puesta en Marcha de Empresas; 
Apoyo a las PYMES, Innovación y For­
mación; Servicios de Internacionali­
zación a PYMES; Redes de Coordina ­
ción AEDLs, OPEAS y TAEs; y, Técnicas 
de Empleo Centros de la Mujer, entre 
otros temas; finalizando la jornada 
con la Ponencia Marco realizada por 
el secretario general del SEPECAM, 
Francisco Rueda . <!: 
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IV Encuentro de Urbanismo y Vivienda 
para los responsables municipales 

ncuentro 
€ ÚIll H\I 

Encu.e~tro para Responsables 
Municipales de Urbanismo 
y Vivienda en Castilla-La Mancha 

.A. Los representantes institucionales presentando la administración de las normas urbanísticas 

Celebrado el pasado S de 
noviembre en el Salón 

de Actos de la Cámara de 

Comercio de Ciudad Real 

Una gestión eficaz y sostenible del ur­
banismo permite planificar adecuada­
mente el crecimiento de los puebles y 
ciudades, haciendo que mejoren las 
dotaciones, los equipamientos, los 
servicios, el bienestar social y la cali ­
dad de vida de los ciudadanos. 

Con el objetivo de mejorar los co­
nocimientos acerca de la correcta apli­
cación de las normas urbanísticas, se 
ha organizado este encuentro, con la 
colaboración de las Cámaras de Casti'" 
lIa-La Mancha y la Consejería de Orde­
nación del Territorio y Vivienda. 

El encuentro formativo, inaugura­
do por el presidente de la Cámara de 
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Comercio, Mariano León; el delega­
do de la Junta de Comunidades, José 
yalverde; y el delegado provincial de 
la Consejería de Ordenación del Terri­
torio, José Fuentes; estuvo dirigido a 
los alcaldes, concejales y técnicos de 
Urbanismo para que conocieran de 
primera mano la realidad existente 
en el plano urbanístico de Castilla-La 
Mancha. 

Algunos aspectos abordados a lo 
largo de la jornada fueron: Las Áreas 
de Rehabilitación Integral; La Ley de 
Garantías en el Acceso a la Vivienda 
en Castilla-La Mancha; Novedades y 
Perspectivas Actuales del Planeamien­
to Municipal en Castilla-La Mancha: 
La Norma Técnica de Planteamiento; 
y, El Plan de Ordenación Territorial de 
Castilla-La Mancha. 

Se recordó que el Gobierno de 
Castilla-La Mancha está dando un 
fuerte impulso a la rehabilitación del 
parque residencial existente desde la 
publicación el año pasado del V Plan 
Regional de Vivienda y Rehabilitación 
2009-2012, y particularmente a lo largo 
de 201 O, un plan que permitirá conser­
var los entornos urbanos y rurales, así 
como al mantenimiento o creación de 
empleo en esta actividad. 

Otro tema citado fue la Ley de Ga­
rantías en el Acceso a la Vivienda en 
Castilla-La Mancha, que se encuen-

tra en proceso de tramitación en las 
Cortes Regionales, una norma nove­
dosa y pionera en la región, cuyo fin 
es garantizar el derecho de acceso a 
una vivienda digna y adecuada a las 
personas demandantes de Castilla-La 
Mancha, tal y como establece la Cons­
titución española. 

Esta Ley fija un plazo máximo de 
un año, desde que una persona se ins­
cribe en el Registro de Demandantes 
de Vivienda con protección pública de 
Castilla-La Mancha, para ofrecerle una 
vivienda protegida . Pero ni en todos 
los momentos ni en todos los pueblos 
y ciudades se dispone de viviendas 
adecuadas a las necesidades y posibi­
lidades de las personas demandantes. 
Por ello, si transcurrido ese año no se 
le ha dado solución, dicha persona 
podrá acudir al mercado libre de al ­
quiler, en cuyo caso, la Administración 
Pública le abonará el exceso de coste 
derivado de ese alquiler hasta que se 
le pueda ofrecer una vivienda con pro­
tección pública. 

Durante el encuentro también se 
ofreció información pública sobre el 
Plan de Ordenación Territorial Regio­
nal. Un plan en el que se ofrece una 
visión integrada del territorio de Cas­
tilla-La Mancha, base para el desarro­
llo sostenible de todas las cuestiones 
urbanísticas y económicas. <t 
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Análisis de peligros y puntos de control 
crítico (APP(() en e sector agroalimentario 

El 24 Y el 25 de noviembre tendrá lu­
gar, en la Cámara de Comercio de Ciu­
dad Real, la celebración de la segunda 
edición de un curso, de 20 horas de 
duración, sobre la normativa de apli­
cación en la Industria Agroalimentaria 
de Castilla-La Mancha del Análisis de 
Peligros y Puntos de Control Crítico 
(APPCC). Debido al gran interés des­
pertado por esta normativa cuya im­
plantación es obl igatoria, contará con 
la asistencia de 25 empresarios ligados 
al sector alimentario. 

Esta actividad formativa parte de 
una oferta (realizada desde el Consejo 
Regional de Cámara de Castilla-La Man­
cha a todas las Cámaras de Comercio e 
Industria de la región, contando con el 
apoyo económico de la Dirección Gene­
ral de Salud Públ ica de la Consejería de 
Salud y Bienestar Social de la Junta de 
Comunidades de Castilla-La Mancha), 
para mostrar al empresario información 
sobre el APPCC (sistema de autocontrol 
de la seguridad alimentaria basado en la 
prevención de los riesgos sanitarios re­
lacionados con los alimentos), cuya im­
plantación es de obligado cumplimien­
to legal (Reglamento (CE) nO 852/ 2004 
del Parlamento Europeo y del Consejo, 
de 29 de abril, relativo a la higiene de 

los productos alimenticios), siendo ade­
más un requisito imprescindible para 
cua lquier otro proceso relacionado con 
las certificaciones de calidad, según 
normas ISO, y para la autorización de 
exportación a países terceros. 

Las empresas agroalimentarias son 
las principales protagonistas y respon­
sables en la producción de alimentos 
seguros. Deben mostrar y garantizar 
a sus clientes, los consumidores, y a la 
Administración Sanitaria, de una ma­
nera transparente, cómo gestionar de 
una forma segura los alimentos que 
ofrecen a nuestra sociedad. 

Con el propósito de darlo a cono­
cer y promover su utilización, este cur­
so se dirige a técnicos y profesionales 
de calidad y producción de la industria 
agroalimentaria castellano-manchega, 
repartiendo los conocimientos a lo lar­
go de 4 sesiones presenciales de índo­
le teórico-práctica. 

Algunos de los aspectos que se tra­
tarán en este curso: 

- Módulo 1: Calidad y Seguridad Ali­
mentaria; Legislación y Estánda­
res, Sistemas de Autocontrol 

- Módulo 11 : Fases Previas; Análi­
sis de Peligros; Identificación de 
Puntos Críticos de Control; Esta-

Requisito imprescindible 

en certificaciones de 
calidad y autorización 
de exportación a países 

terceros 

blecimiento de Límites Críticos; 
Establecimiento de Sistemas de 
Vigilancia; Establecimiento de Me­
didas Correctoras; Establecimien­
to de Procedimientos de Verifica­
ción, Documentación del Sistema 
APPCC; Errores más frecuentes; 
Guías y Flexibilidad. 

- Módulo 111: Formación específica 
del Personal con funciones en la 
aplicación del Plan APPCC; Im­
plantación Práctica de la Vigilancia 
de los Puntos de Control Críticos 
(PCC); Aplicación de las Medidas 
Correctoras. 

- Módulo IV: Modificación y Actuali­
zación del Plan APPCC. 

- Casos Prácticos. <1: 
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Vender con eficacia en el 
Comercio Minorista 

A través del consumidor 
y su fidelización se puede 

reactivar la economía 

Con el objetivo de formar a los co­
merciantes en las técnicas de venta, 
conseguir la fidelización y satisfacer 
al cliente, se celebró el pasado mes 
de octubre la jornada "Cómo mejorar 
nuestras habilidades para vender con 
mayor eficacia", 

Este curso se está desárrollando 
en todas las Cámaras de Comercio de 
la Región abordando cuestiones que 
van desde el arte de perder el miedo, el 
análisis de los aprendizajes y compro­
misos, pasando por el estudio de las 
fórmulas que se aplican en el mercado. 

La presentación estuvo a cargo 
del vicepresidente de la Cámara de 
Comercio, José María Cabanes, y el 
director del Instituto de Consumo de 
Castilla-La Mancha, Jesús Montalvo, 
Los representantes de las dos entida-.,. 
des valoraron la gran importancia del 
comercio en la economía regional, ya 
que consideraron a cliente y consumo 
como los primeros animadores de la 

@am 
Ciudad 

.... El Vicepresidente de la Cámara y el Director del Instituto de Consumo valoran el comercio de la economía regional 

actividad económica. 
La formación, un sector estratégi­

co en Castilla-La Mancha, se hace más 
necesaria en un mundo competitivo, 
Abordar esta formación, precisamen­
te en tiempos de dificultad y de crisis, 
aparece como necesario para abordar 
el futuro. 

Casi cuarenta empresarios asisten­
tes al curso, vieron actualizados los co­
nocimientos sobre los consumidores, 
profundizando en las necesidades y 
oportunidades que ofrece el mercado, 
aplicando técnicas de venta a las pre­
guntas que los comerciantes se rea­
lizan habitualmente: ¿qué necesitan 
mis clientes?, ¿qué desean? Así el Go­
bierno de Castilla -La Mancha ha posi­
bilitado que las Cámaras de Comercio 
de la Región, así como otros colectivos 
sociales participen en la gestión de las 
pol íticas de consumo que se realizan 
para los castellano-manchegos. 

La política de consumo de Castilla­
La Mancha, que implica a comerciante 
y consumidor, está ejemplificada en el 
arbitraje de consumo y los distintivos 
de calidad que se otorgan a los esta­
blecimientos que reúnen las condicio­
nes necesarias para merecerlos, como 
es el caso de 96 establecimientos de 
la Región, Cómo vender más, mejor, 

con profesionalidad y consegu ir que 
el cliente forme parte de la cartera 
de negocio del comerciante ha sido el 
mensaje de este curso. 

Las Cámaras de Comercio y la Jun­
ta de Comunidades poseen un estudio 
con el perfil del consumidor castella­
no-manchego, y no en todas partes 
es el mismo. No es la misma relación 
consumidor-comercio en una zona 
como el Corredor del Henares bajo 
la influencia del comercio madrileño, 
que otra provincia en la que el cliente 
sea más fácil de fidelizar. 

El director del Instituto de Consu­
mo, Jesús Montalvo, destaco el esfuer­
zo de los comerciantes por generar 
empleo y riqueza en la Región con 
lo cual siempre podrán contar con 
la ayuda del Gobierno de Castilla-La 
Mancha, ya sea a través de la forma­
ción, o bien de la información y de la 
participación. 

En la finalización de la actividad 
formativa, el vicepresidente de la Cá­
mara de Comercio, José María Caba­
nes destacó que el trabajo conjunto 
de las Cámaras de Castilla-La Mancha 
y del Instituto de Consumo, se dirigen 
hacia el consumidor y su fidelización, 
ya que sólo a t ravés de ellos se puede 
reactivar la economía. ct 
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La Cámara de Comercio informa a los 
empresarios sobre el "Tratamiento dellVA en 

la Compraventa Internacional" 

La Cámara Oficial de Comercio e In­
dustria de Ciudad Real, con la co­
laboración del Instituto Español de 
Comercio Exterior (lCEX) y eIIPEX, ha 
organizado el seminario "Tratamiento 
del IVA en la Compraventa Interna­
cional ': Actividad formativa que se ha 
desarrollado en la sede cameral y ha 
contado con la asistencia de más de 
una veintena de empresarios. 

Esta jornada, impartida por Fran­
cisco Javier Yúfera, abogado y asesor 
en Comercio Internacional y ponen­
te habitual del ICEX, ha despertado 
gran interés entre los asistentes ya 
que la información que han recibido 
es clave para cumpl ir con las obliga­
ciones fiscales en el comercio interna­
cional. La exportación e importación 

son términos que 
se aplican a los in­
tercambios de mer­
cancías y servicios 
con terceros países, 
mientras que los tér­
minos exped ición e 
introducción se re­
fieren a operaciones 
i ntra com u n ita ri as , 
reg ímenes fiscales 
de distinta índole. 
Por otro lado se han 
explicado detalladamente las nove­
dades introducidas en vigor desde el 
1 de enero de 2010. 

En concreto, se ha analizado ini­
cialmente la operativa del IVA en 
expediciones, exportaciones y ser-

VICIOS conexos a la exportación; IVA 
en introducciones e importaciones y, 
posteriormente, se han dado las cla­
ves para la cumplimentación de las 
declaraciones 330 y 349 en cuanto al 
reflejo de las citadas situaciones. «: 

La Ventanilla Única celebra una nueva edición 
del curso de Prevención de Riesgos Laborales 

La Ventanilla Única Empresarial 
de Ciudad Real organizó, del 8 
a11? de noviembre y por quinto 
año consecutivo, un Curso Bá­
sico de Prevención de Riesgos 
Laborales, de 30 horas de dura­
ción, dirigido a Emprendedores 
y Empresas de la provincia, en 
la sede de la Cámara de Comer­
cio e Industria de Ciudad Real. 

Este curso forma parte del 
Proyecto de Asesoramiento so­
bre 'Prevención de Riesgos Laborales 
para Nuevas Empresas; desarrollado 
por el Consejo de Cámaras de Castilla 
La Mancha, la Consejería de Trabajo y 
Empleo de la Junta de Comunidades 

y las Ventani llas Únicas Empresariales 
de la región 

El curso contó con la participación 
de 20 alumnos, a los cuales se les capa­
citó en el desempeño de las funciones 

del nivel básico de Prevención 
de Riesgos Laborales que la ley 
exige a todas las empresas. Se 
dieron a conocer los derechos 
y deberes de los trabajadores 
y empresarios en materia pre­
ventiva, así como la reglamen­
tación básica aplicable en los 
respectivos puestos de trabajo. 

Este proyecto se completó 
con una 'Guías prácticas' que 
se estructuran mediante un es­

quema de cuestiones básicas y su con­
secuente resolución, desde el ámbito 
más general y básico hasta definicio­
nes concretas para los diferentes sec­
tores de actividad. «: 
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~ Presentación de la Factoría de Emprendedores y el Vivero Virtual 3D 

El CEEI anima a las empresas a 
emprender con las Nuevas Tecnologías 

Esta actividad formativa 

tuvolugarenlasedede 

la Cámara de Comercio el 

pasado 4 de octubre 

11 11 

El Centro Europeo de Empresas e Inno­
vación de Ciudad Real (CEEI) con la co­
laboración de la Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha y la Factoría de 
Emprendedores organizó a primeros 
de octubre la jornada "Emprender a tra­
vés de las nuevas Tecnologías de la In­
formación y las Comunicaciones': even­
to de gran aceptación contando con la 
presencia de más de 40 asistentes. 

La jornada, dirigida a emprende­
dores, empresarios, representantes de 
entidades relacionadas con el mundo 
del emprendedor, de la Universidad, 
así como de las organizaciones em­
presariales, tuvo como objetivo dar 
a conocer las oportunidades que las 
nuevas tecnologías de la información 
y las comunicaciones (TICs) ofrecen a 
los emprendedores y empresarios a la 
hora de crear y poner en marcha sus 

.. proyectos. La inmediatez que ofrece la 
red, a través de sus múltiples aplicacio­
nes y servicios, proporciona grandes 
ventajas. 

En esta actividad, de carácter for-

mativo, que fue inaugurado por el de­
legado de la Junta de Comunidades 
de Castilla-La Mancha en Ciudad Real, 
José Valverde, se presentaron los servi ­
cios de la Factoría de Emprendedores y 
el Vivero Virtual 3D, una iniciativa para 
alojar a las personas emprendedoras 
de la región con una idea de carácter 
innovador y de base tecnológica. 

A continuación tuvo lugar la po­
nencia "Medios digitales para empren­
der" por parte de Manuel Alonso Coto, 
director del Programa Superior en Pu­
blicidad Digital del lE Business School. 
En ella se expuso como usar internet 
para lanzar un negocio tradicional, 
dando a conocer los diferentes mo­
delos existentes en el mercado y ana­
lizando las claves de la búsqueda de 
financiación en este tipo de canales. 

Como punto final, el director del 
Centro Europeo de Empresas e Inno­
vación, Manuel Roque, presentó a los 
asistentes, los servicios que el CEEI 
ofrece para apoyar las iniciativas de los 
emprendedores. <S 
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La Ventanilla Única Empresarial: 
simp ificación para crear una empresa 

Con el objetivo de facilitar la creación 
de nuevas empresas, se puso en fun­
cionamiento en Diciembre de 2002, 
la Ventanilla Ún ica Empresarial de 
Ciudad Real, un servicio integral de 
apoyo al emprendedor, fruto de un 
Convenio de Colaboración entre la 
Administración General del Estado, la 
Junta de Comunidades de Castilla-La 
Mancha, el Ayuntam iento de Ciudad 
Rea l, el Consejo Superior de Cámaras 
de Comercio y la Cámara Oficial de Co­
mercio e Industria de Ciudad Real. 

Actualmente existen 35 Ventani­
llas Únicas Empresariales en funcio­
namiento, repartidas en 15 Comuni­
dades Autónomas, además de Ceuta 
y Melilla. 

Castilla-La Mancha junto con Cas-

PROCEDIMIENTO: 

tilla y León, son las dos únicas Comu­
nidades Autónomas que, dispone de 
oficinas VUE en todas sus provincias. 

SUS OBJETIVOS SON: 
• Informar y orientar al empren­

dedor; El emprendedor recibe un 
asesoramiento integral en los di­
versos aspectos que comporta la 
creación de una empresa; elección 
de formas jurídicas, subvenciones, 
financiación, trámites, etc. 

• Facilitar la tramitación;, acercan­
do la Administración al ciudadano. 
En un solo espacio físico, es posi­
ble realizar los trámites necesarios 
para la puesta en marcha de una 
empresa, cuya competencia co­
rresponda a la Agencia Tributaria, 

a la Tesorería General de la Segu­
ridad Social, a La Junta de Comu­
nidades de Castilla la Mancha y al 
Ayuntamiento de Ciudad Real. 

¿CÓMO FUNCIONA LA VENTANILLA 
ÚNICA EMPRESARIAL? 

El apoyo al emprendedor que brin­
da la Ventanilla Única Empresarial se 
basa en un trabajo coordinado entre 
los integrantes de la Ventanilla y en 
una herramienta informática de ges­
tión de expedientes. 

Así, el funcionamiento de la Venta­
nilla Única Empresarial se basa en tres 
áreas sucesivas de atención al empren­
dedor y en un proceso coordinado de 
repuesta a las diferentes necesidades: 

Información y Direccionamiento: 

Ventanilla Única Empresarial Castilla-La Mancha Ciudad Real 

INFORMACiÓN Y DIRECCIONAMIENTO ORIENTACiÓN ADMINISTRATIVA Y EMPRESARIAL 

... Información de primer nivel 

... Direccionamiento del ciudadano 

Responsabilidad: MP Y CCI 
TRAMITACiÓN 

-+ Información general económico·empresaria l y jurídico­
administ rativa 

-+ Recogida inicial de datos 

Responsabilidad: CÁMARA DE COMERCIO 

-+ Formularios 

-Jo Fin de recogida de datos 

-+ Orientación en la tramitación 

Responsabilidad: MP Y cel 

Cabecera de la tramitación 

• Asignación de el F 

• Declaración Censal 

Responsabilidad: 
AEAT 

• Inscripción de la 
empresa 

• Afiliaciones/Altas de 
trabajadores y de 
autónomos 

Responsabilidad: Tesorería 
de la Seguridad Social 

• Declaración de 
apertura 

• Registros y 
autorizaciones 

Responsabilidad: 
Comunidad Autónoma 

• Licencias 
(Obras • 
Apertura) 

Responsabilida 

d: 
Ayuntamiento 
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Desde aquí el emprendedor es infor­
mado de los servicios ofrecidos y di­
rigido al área de actuación adecuada 
según sus necesidades. 

Orientación:_ sobre su proyecto 
empresarial, resolviendo cuestiones 
relativas a la elección de la forma ju­
rídica que puede adoptar su empre­
sa, medios de financiación de los que 
puedan disponer, ayudas o subvencio­
nes que ofrecen las Administraciones 
a los emprendedores, o los requisitos y 
trámites a seguir desde que se concibe 
una idea de negocio hasta que se hace 
realidad. 

Tramitación: Las distintas admi­
nistraciones involucradas en el proce­
so de creación de empresas, trabajan 
conjuntamente y coordinadamente 
para facilitar al emprendedor los trá­
mites necesarios para la definición y 
puesta en marcha de su empresa. 

Los trámites que se gestionan des­
de la Ventanilla Única Empresarial de 
Ciudad Real son : 

• Agencia Tributaria: Declaración 
Censal, Obtención del CIF, Emisión 
de etiquetas .. . 

• Seguridad Social: Inscripción de 
la Empresa en la Seguridad Social 
y apertura de cuenta de cotización, 
alta en el régimen de Trabajadores 
Autónomos, solicitud de afiliación, 
altas trabajadores, ... 

• Ayuntamiento: Licencias munici­
pales: de obras y de apertura (ino­
cuas o clasificadas), liquidación de 
tasas .. . 

• J.C.C.M.: Comunicación de aper­
tura del centro de trabajo, hojas 
de reclamaciones, y todos los re­
gistros y autorizaciones y licencias 
que la Comunidad exige para el 
ejercicio de determinadas activi­
dades. 

• Cámara de Comercio: Solicitud 
Certificación Negativa de Deno­
minación. 

VENTAJAS DE UTILIZAR LA VUE: 
• La Ventanilla Única Empresarial, 

unifica, simplifica y reduce el tiem­
po que se dedica a la tramitación. 

• Fomenta la cooperación y relación 
entre las distintas instituciones y 
órganos de la Administración, di­
rigida fundamentalmente a con­
seguir mejoras de simplificación 
Administrativa. 

• El emprendedor que visita la VUE 
debe conseguir resolver allí mis­
mo y en el menor tiempo posible, 
los trámites que sean necesarios 
para el inicio de la actividad. 

CONSTITUCION DE EMPRESAS TELE­
MATlCAMENTE 

La Ventanilla Única Empresarial de 
Ciudad Real, está integrada en la Red 
PAIT. Los PAIT son puntos de Asesora­
miento e Inicio de Tramitación. 

Estas oficinas tienen una doble mi­
sión, por un lado se prestan servicios 
de información y asesoramiento y por 
otro, realizan la tramitación telemática 
de las iniciativas empresariales. 

La tramitación telemática hace a 
los emprendedores más fácil, rápido 
y cómodo la creación de empresas al 
aglutinar en una sola gestión varios 
elementos del procedimiento admi­
nistrativo. 

A través del Sistema de tramitación 
telemática del Centro de Información 
y Red de Creación de empresas (CIR­
CE) Y por medio del Documento Único 
Electrónico (DUE), puede tramitarse la 
constitución y puesta en marcha: So­
ciedad Limitada Nueva Empresa, cons­
tituida en 2 días; Sociedad Limitada, 
constituida en 10 días; Autónomos, se 
constituye en el acto. 

Con la tramitación telemática, los 
emprendedores evitan desplazamien­
tos para realizar los trámites, ya que 
únicamente tendrán que acudir al 
PAIT de la Ventanilla Única Empresarial 
y previa cita telemática al notario a fir­
mar las escrituras de constitución. 

Igualmente se evitan los formula­
rios en papel, ya que es el sistema de 
tramitación telemática, el que reali ­
zará los trámites ante los organismos 
competente a partir de los datos intro­
ducíos en el DUE. 

Al realizar la tramitación telemáti­
ca de una empresa, a parte, de los trá­
mites normales para su constitución, 
como son los correspondientes a la 
Agencia Tributaria o a la Tesorería Ge­
neral de la Seguridad Social, se pueden 
realizar otros trámites, como la reserva 
de dominio de Internet "es'; la notifica­
ción de ficheros de datos de carácter 
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personal o la solicitud del nombre o 
marca comercial. 
ESTADISTICAS GLOBALES 

Desde que se inauguró la VUE, en Di­
ciembre de 2002 hasta el 31 de Oc­
tubre de 2010, se han recibido 3308 
visitas presenciales, de las cuales 
2523 han sido consultas de carácter 
general. El fruto de esta labor ha sido 
la creación de 785 nuevas empresas, 
que han dado lugar a una estima­
ción objetiva de unos 1.012 nuevos 
puestos de trabajo. 
* Los datos del año 2010 están refe ­

ridos a fecha 31-10-2010. 
ESTADISTICAS ANUALES 

Según los datos, cerrados a 31 de 
octubre de 2010, las empresas creadas 
durante este tiempo, con el apoyo de 
la VUE, alcanzan las 75, frente a las 65 
que se crearon en el mismo periodo 
del ejercicio de 2009, lo que ha su­
puesto un incremento del 15%. 

En cuanto a la forma jurídica adop­
tada, sin lugar a dudas, la más utilizada 
es la del empresario individual, ya que a 
ella se han acogido 67 empresas, repre­
sentando un 89% del total. Las Socieda­
des Limitadas (S.L.) suponen un 8% y las 
Comunidades de Bienes (CB.) un 3%, 
con 6 y 2 empresas respectivamente. 

Si se clasifican las empresas por 
sectores de actividad, el sector servi­
cios y el comercio minorista ocupan 
un lugar preferente con 29 y 20 nuevas 
empresas, seguidas de las actividades 
profesionales con 19. Además se han 
creado 4 empresas dedicadas al co­
mercio mayorista y otras 3 dedicadas 
a la hostelería. 

Atendiendo a la edad, las personas 
con edades comprendidas entre los 25 
y los 35 años son los que más interés 
demuestran por emprender una acti­
vidad empresarial, seguidas del colec­
tivo comprendido entre 36 y 45 años. 

Por sexo, destacan las empresas 
creadas, en las que su principal pro­
motor, han sido hombres (42), ya que 
representan un 56% frente al 44% que 
han sido creadas por mujeres (33). 

Por ubicación, 36 empresas perte­
necen a Ciudad Real suponiendo un 
55% del total de las constituidas en la 
provincia, estando las restantes, muy 
repartidas por los diferentes munici­
pios de la provincia . @ 

Noviembre/Diciembre 2010 @ámara 
Ciudad Real 
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HOlE ES 

Banquetes 

Bodas 

Comuniones 

Comidas de Empresa 

Convenciones 

Comidas y Cenas de Navidad 

Información y reservas: 926 217 010 de 8 :00 a 23:00 h. 

nH CIUDAD REAL 
nhciudadreal @ nh-hotels.com 
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Bruselas, en el Parlamento Europeo, 
recibe a las Cámaras Españolas 

Facilitar el acceso a la 
financiación y reducir las 

cargas burocráticas fueron 
dos de las principales 

reivindicaciones 
formuladas 

El pasado 14 de octubre se celebró en 
Bruselas la segunda edición del "Parla­
mento Europeo de Empresas'; organi­
zado por Eurocámaras en colaboración 
con el Consejo Superior de Cámaras y 
todas las Cámaras de países europeos, 
contando además con el apoyo de las 
instituciones de la UE. 

El Parlamento Europeo de Empre­
sas reunió a 754 empresarios euro­
peos de los 27 Estados miembros en 
su hemiciclo, recreando una sesión 
parlamentaria, en la que los represen­
tantes de las empresas tomaron la pa­
labra para debatir y votar propuestas 
concretas de contenido económico y 
empresarial, que fueron presentadas, 
a continuación, a las instituciones co­
munitarias y al Consejo de la UE. 

La delegación empresarial españo­
la que participó en el Parlamento Eu­
ropeo de Empresas estuvo compuesta 
por miembros de los Plenos de las Cá­
maras de Comercio y representantes 
de cincuenta y cuatro empresas, de 
todas las Comunidades Autónomas y 
sectores productivos. 

Al igual que en la pasada edición, 
el objetivo de este evento fue el de 
representar de una forma gráfica, la 
democracia económica y el papel que" 
desempeñan las Cámaras de Comercio 
como legítimos representantes de los 
intereses generales de las empresas, 
de todos los tamaños y sectores. Los 

Presidentes y miembros de los plenos 
de las Cámaras, democráticamente 
elegidos por las empresas de sus res­
pectivas demarcaciones. 
Los temas concretos para el debate 
fueron los siguientes: 

Entorno empresarial frente a la cri­
sis: Impacto de la crisis económica 
en las pymes; Papel de la UE para 
mejorar las condiciones que afec­
tan a las empresas. 

- Recursos: Recursos - financieros, 
humanos o energéticos - principa­
les preocupaciones de las pymes; 
La industria en Europa. 

- Mercados: Trabas en el funciona­
miento del mercado interno; Prin­
cipales obstáculos para hacer ne­
gocios fuera de la Unión Europea. 

Facilitar el acceso a la financiación 
y reducir las cargas burocráticas fue­
ron dos de las principales reivindica­
ciones formuladas por los empresarios 
europeos durante la primera sesión. 
El mundo de la empresa se manifestó 
sobre tres temáticas: el marco econó­
mico y político en el que las empresas 
ejercen sus actividades, los recursos 
que les son necesarios y la problemáti­
ca de los mercados. 

Durante el transcurso de este en­
cuentro, el mundo de la empresa eu­
ropea intentó responder a dos cues­
tiones estrechamente relacionadas: el 
impacto de la crisis y el rol de la UE en 
su gestión. Los empresarios denuncia-

ron las trabas burocráticas que sufren 
a diario, mostrándose de acuerdo con 
reducir y simplificar las regulaciones, 
remarcando que habría que concen­
trarse en la calidad de los textos legis­
lativos y asegurar su correcta aplica­
ción . 

Las empresas europeas pidieron 
a la Unión Europea que adoptase un 
papel más relevante en al gestión eco­
nómica frente a la crisis. Así se pronun­
ciaron en el Parlamento Europeo de 
Empresas, celebrado en Bruselas bajo 
la organización de las Cámaras de Co­
mercio. En concreto, el 90% de las em­
presas votaron a favor de mayor coor­
dinación de las políticas macroeconó­
micas nacionales y un fortalecimiento 
de las normativas fiscales de la UE. 

Tanto las Instituciones Europeas 
como las Cámaras de Comercio parti­
cipantes y Eurocámaras valoraron de 
forma muy positiva la segunda edición 
del Parlamento Europeo de Empresas. 
Detrás de todo ello hay que contem­
plar la difícil situación por la que atra­
viesan las Cámaras en toda Europa, 
debido a la disminución de ingresos 
que ha ocasionado la crisis y conse­
cuente reducción de los beneficios de 
las empresas. También la necesidad de 
introducir cambios importantes en la 
gestión de Eurocámaras para mejorar 
su carácter de interlocutor y represen­
tante de las Cámaras europeas ante las 
Instituciones. e 
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¡¡¡LA REVISTA SE RENUEVA!!! 
La Cámara de Comercio e Industria de Ciudad Real , en su apoyo a la innovación y 
las nuevas tecnologías, va a modificar el formato de la Revista 
"La Empresa", próximamente tendrá la posibilidad de recibirla por correo electrónico. 

@ámara 
( utúdIC .... 

esa 
( I L D\D IH\\ 

Si está interesado en seguir recibiendo, de forma gratuita, la revista de la Cámara es requisito 
imprescindible que rellene la ficha que figura a continuación y la remita al Dpto. Comunicación: 
E.mail : comunicacion@camaracr.org Fax: 926253813 

Nombre ...... ......... ... ..... ... .... ..... .... ... .. . Apellidos ... ...... .. .. ... ... ...... .. ... ..... ... ... ..... .. ...... ... . 

Empresa .... ..... .... ....... . .. .......... ... ..... .. .... ... ... ... ..... ..... ... ..... . Provincia .................... ... ..... ... . .. 

Municipio ... ...... ... .... .... ..... ..... .. ... ....... . .. NIF .... . .. ... .. ........ ... .. .... .. .... ....... ..... ..... .... ... ... . .. 

E-mail .. .. ......... .. ..... ....... .. .. .......... .... ..... . .. ............ ..... Tfno ... ....... .. .... .... . .. .............. .. .. . .. 

De acuerdo con lo establecido por la Ley Orgánica 15/1999, de 13 de diciembre, de Protección de Datos de Carácter 
Personal, doy mi consentimiento para que mis datos sean incluidos en un fichero automatizado del que es titular la 
Cámara de Comercio e Industria, con domicilio en C/Lanza, 2, 13004 Ciudad Real , y puedan ser utilizados con el fin de 
posibilitar la tramitación de la suscripción a la Revista "La Empresa" de la Cámara de Comercio y el envío del mismo. 
Declaro estar informado sobre los derechos de acceso, rectificación , cancelación y oposición que podré ejercitar en la 
dirección indicada. 

FIRMA: 
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Feria SIAL Paris 2010, un gran 
escaparate para los productos 

alimentarios 

9 de las 17 empresas 

participantes de Castilla­

La Mancha, son de Ciudad 

Real 

Del 17 al 21 de octubre se celebró en 
Paris SIAL 2010 Francia, un evento de 
carácter bienal que inició su andadu­
ra en 1964 y que actualmente es una 
cita referente en el mundo de las ferias 
de alimentación y con menor impor­
tancia para las bebidas. SIAL 2070 se 
desarrolló en la capital francesa, con­
cretamente en el Parque de las Expo­
siciones de París (Paris Nord Yillepinte) 
y fue una edición muy marcada por las 
incidencias de las huelgas generales 
que afectaban al país en esa semana, 
lo cual redundó negativamente en la 
asistencia de público profesional a la 
misma. 

Durante cinco días y en horario 
de 09.00h a 18.00h, los profesionales 
pudieron tener una visión global del 
mercado alimentario, conocer las no­
vedades presentadas por fabricantes 
y comerciantes de todos los conti­
nentes, y como ya es habitual, se ha" 
ofrecido una enorme c de actividades 
paralelas. 

En esta edición las empresas de 
Castilla La Mancha, han podido par-

' ;; I NNOVATIONS 

ticipar en cuatro espacios distintos 
en función de su sector: pabellones 
nacionales y de regiones del mundo, 
productos lácteos, cárnicos y bebidas. 
De manera que se focalizó más aún el 
público objetivo, dando respuesta a 
una demanda ampliamente solicitada 
por las empresas expositoras de tener 
una mayor sectorialización. 

Un total de 17 participantes entre 
empresas, IGP y DO han formado par­
te de las empresas que han expuesto 
dentro del Pabellón Regional en cada 
uno de esos pabellones con una ima­
gen nacional común, de ellas 9 em­
presas fueron de la provincia de Ciu­
dad Real, 3 empresas de Albacete, 2 
empresas de Cuenca y desde Toledo y 
de Guadalajara también vinieron una 
desde cada provincia. 

Los productos expuestos fueron 
muy variopintos, desde vinos y mos­
tros, aceites, platos preparados y con­
servas vegetales, productos congela­
dos, salsas y condimentos, apetitivos 
y snacks a algo tan tradicional como 
puedan ser las berenjenas de Almagro. 

Como era de esperar la complicada 
situación económica y los problemas 
provocados por las huelgas convoca­
das, que afectaron sobre todo a los 
transportes, han distorsionado mucho 
el normal desarrollo de esta feria y la 
afluencia de público masivamente. 
Los resultados de la feria se verán con 
el tiempo y a base de hacer un segui­
miento de los contactos realizados, 
pero las empresas participantes desta­
caron la escasez de público en general 
pero también que pudieron desarrollar 
la mayoría de las citas ya concertadas 
previamente. 

SIAL 2010 Francia ocupó un total 
de 9 pabellones sectoriales y ofreció 
distintos espacios especializados; un 
pabellón dedicado al sector gourmet 
y productos ecológicos tanto para la 
alimentación como para las bebidas, 
productos difíciles de encontrar y 
que se consideran exclusivos y origi­
nales, se trata del pabellón Gourmet 
Experience, ubicado en el Hall 8, y otro 
fue el pabellón nO 7 albergó el sa lón 
paralelo de alimentos procesados en 
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In-Food e IPA. 
También hubo espacios para la 

exposición y el reconocimiento de 
las últimas tendencias y productos 
de vanguardia llamado "Trends & In­
novations'; un escaparate similar al 
que habitualmente nos ofrece la feria 
Alimentaria en su pabellón Innoval. 
Por supuesto, también se otorgan ga­
lardones a aquellos productos que se 
consideran los más innovadores reci­
biendo un trofeo y el correspondiente 
certificado. 

Un total de 985 nuevos productos, 
es decir, un 25% más que en 2008, han 
sido presentados en SIAL 2010 (Salón 
internacional de la Alimentación). Las 
innovaciones post-crisis se han cen­
trado en los ultramarinos, la mezcla de 
texturas y la naturalidad, y ya no en la 
salud propiamente dicha. 

El consumidor, por su parte, recla­
ma mayor transparencia e información 
útil. ¿Tenemos ante nosotros los ingre­
dientes de una próxima revolución 
en nuestros platos? Mientras en 2009 
se produjo un descenso del 30% en 
los presupuestos de marketing en la 
industria agroalimentaria y una con­
gelación en materia de innovación, la 
edición de SIAL 2.010 disfrutó de un 
25% más de productos nuevos con 
respecto a la edición de 2008. La edi­
ción de este año se caracterizó porque 
se realizan mezclas donde los sabores 
son más fuertes, las recetas más ela­
boradas, las texturas más complejas ... 
Según Xavier Terlet, especialista en 
innovación alimentaria, al aprovechar 
la experiencia de la cocina molecular 
y explicar los fenómenos físico-quími­
cos, se ha progresado a nivel de crea­
tividad. "Si comprendemos que una 
mayonesa es el resultado de la mezcla 
de un elemento graso con un líquido, 
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podemos reinventar la receta, añadir 
chocolate fundido en lugar de aceite, 
por ejemplo, iY eso lo cambia todo!" Se 
juega con las papilas gustativas de un 
consumidor más audaz, pero también 
más autónomo y responsable en lo 
que respecta a los productos alimen­
tarios. Por otra parte, la salud está co­
menzando a ceder el puesto a la "na­
turalidad '; lo cual no impl ica sacrificar 
el placer, elemento indispensable para 
el éxito de los productos alimentarios. 
Los consumidores, por otra parte, de­
mandan mayor transparencia en la 
información nutricional, el marketing 
y todo aquello que acompaña a los 
productos. 

Otro de los premios destacados 
que se entrega en la feria es el SIAL 
d'Or, se otorga a aquellos productos 
comercializados en el mundo en­
tre noviembre del 2008 y octubre de 
2009, que han logrado destacar por su 
carácter innovador y éxito comercial. 
Cambiando de tema y ampliando el 
abanico de actividades paralelas, una 
cita interesante para los apasionados 
del mundo de la cocina fue La Cocina 
de SIAL, un espacio en el que numero­
sos chefs de todo el mundo deleitarán 
a los asistentes con sus creaciones gas­
tronómicas, demostraciones de cocina 
en directo, degustaciones, etc. 

Dado el elevado tiempo que se 
empleaba en llegar al recinto ferial y a 
las dimensiones gigantescas de la fe­
ria, el público profesional se centró en 
asistir a las reuniones ya fijadas, por lo 
que contactos que en ocasiones sur­
gen al "descubrir" nuevos productos 
no pudieron producirse dado lo limi­
tado del tiempo disponible. A pesar de 

ellos los organizadores hablan de una 
asistencia de unos 135.000 visitantes 
de los cuales el 62% eran visitantes 
extranjeros procedentes de 200 países 
distintos, en el 2.008 fueron un total 
de 148.000 personas las que fueron a 
la feria. 

Se trata de un certamen con una 
marcada presencia de productores y 
distribuidores de todo el mundo, en 
total han sido 5.700 expositores, el 
80% de países foráneos entre los que 
han destacado por su elevado número 
los expositores de otros países euro­
peos y los asiáticos mayoritariamente. 
Muchos de ellos han completado su 
presencia con degustaciones de sus 
productos en los stands, incluyendo 
en ocasiones cocinas y catering para 
que se pudiesen catar por parte del 
público asistente. 

En este evento también tuvieron 
lugar diferentes foros, mesas redon­
das y ponencias en las que se trataron 
temas como la alimentación local y la 
alimentación global izada, la cultura 
de la al imentación en la calle, la cocina 
fusión o cómo combinar recetas y sa­
bores de distintos países, cómo sacar 
partido a los alimentos de proximidad, 
etc. 

Como nota de carácter social co­
mentar que unos 300 bancos de al i­
mentos del país recogieron alimentos 
sobrantes de las empresas expositoras 
que alcanzaron las 50 toneladas de 
peso el último día de la feria, gracias 
a la generosidad de los participantes. 
y que serán redistribuidas en asocia­
ciones no gubernamentales para su 
reparto entre los más necesitados del 
país . ~ 
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El fondo PVME expansión facilita la 
Promoción y Desarrollo de actividades 

empresariales 

El Ministerio de Industria, 
ellCO y SEPI promueven 
un Fondo de apoyo a las 

PVMES 

PYME, F.C.R. de Régimen Simplificado 
(FONDO PYME EXPANSiÓN), aprobado 
e inscrito por la CNMV. El objetivo de 
este Fondo de capital riesgo es facilitar 
la financiación de PYMES e impulsar la 
sostenibilidad de la economía españo­
la en base a lo establecido en el Pro­
yecto de Ley de Economía Sostenible. 

De acuerdo con su objetivo fun­
dacional, las inversiones del FONDO 
PYME EXPANSiÓN estarán dirigidas 
prioritariamente a la mejora de la com-
petitividad, el fomento a la capacidad 

El Ministerio de Industria, Turismo y innovadora de las empresas, el ahorro 
Comercio, el Instituto de Crédito Ofi- ... y eficiencia energética, la promoción 
cial (lCO) y la Sociedad Estatal de Par- de las energías limpias, la reducción 
ticipaciones Industriales (SEPI) han de emisiones y su eficaz tratamiento, 
presentado el Fondo ENISA, FESpyme, la racionalización de la construcción 
SEPIDES, PARA LA EXPANSiÓN DE LA residencial, extensión y mejora de la 

calidad de la educación y formación 
continua y el fortalecimiento y garan­
tía del estado social, entre otros fines. 

El patrimonio comprometido del 
Fondo es de 15.000.000 €, suscrito a 
partes iguales por sus tres partícipes: 
Empresa Nacional de Innovación, S.A. 
(EN ISA), Axis Participaciones Empre­
sariales, entidad gestora de FESpyme 
F.C.R y SEPIDES. La duración del Fondo 
es de diez años y su periodo inversor 
es de tres años (prorrogable a cinco). 
La sociedad gestora del Fondo es SE­
PIDES GESTiÓN, S.G.E.C.R., S.A., 100% 
propiedad de SEPIDES. 

El Fondo PYME EXPANSiÓN facili ­
tará la promoción y desarrollo de acti­
vidades empresariales, orientando sus 
inversiones a compañías que tengan 
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un alto potencial de crecimiento, pre­
ferentemente para proyectos innova­
dores, que conlleven creación de em­
pleo y generación global de riqueza. 

Con ese fin, participará de forma 
minoritaria y temporal, dada su carac­
terística de ser de capital público, en el 
capital social de pequeñas y medianas 
empresas no financieras y de naturale­
za no inmobiliaria y no cotizadas en el 
momento de la toma de participación, 
que estén en fase de desarro llo inicial, 
aunque también en compañías en fase 
de expansión que no estén en sus pri­
meros años de vida. La permanencia 
media estimada del Fondo en el accio­
nariado de las empresas participadas 
será de cinco años. 

Adicionalmente, el Fondo PYME 
EXPANSiÓN podrá facilitar préstamos 
participativos y ordinarios, siguiendo 
la normativa legal reguladora de los 
Fondos de Capital Riesgo. Preferente­
mente, sus inversiones serán de en tor­
no a un millón de euros por proyecto. 

Los sectores empresariales hacia 
los que se orientarán las inversiones 
serán el medioambiental (eco-innova­
ción, reingeniería de procesos, diseño 
de productos o servicios sustitutivos 
de menor impacto contaminante, 
tratamiento y gestión integral de re­
siduos). el de conocimiento e innova­
ción (salud y biotecnología, energía y 
cambio climático, construcción soste­
nible, tecnologías de la información y 
la comunicación, aeronáutica y sector 
aeroespacial, nanociencia y nanotec­
nología) y el social (atención a mayo­
res, dependientes y otros colectivos 
vulnerables). 

Las empresas deberán estar domi­
ciliadas en España, dando preferencia 
a las inversiones ubicadas en regiones 
"convergencia" como Castilla-La Man­
cha y "phasing out'; de conformidad 
con el Marco Estratégico Nacional de 
Referencia de la Política de Cohesión 
para España fijado por la Comisión Eu­
ropea. 

Los promotores interesados en 
presentar algún proyecto de inversión 
habrán de contactar con la sociedad 
gestora a través de su página web 
www.sepidesgestion .es , o bien diri ­
giéndose directamente a SEPIDES 

GESTiÓN, S.G.E.c.R., S.A., cl Veláz-
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quez, 134 bis, 28006 Madrid (Tfno.: 91 
3961561 ). 

SEPIDES GESTiÓN procederá, tras la 
recepción de la información requerida, 
a realizar las "Due Diligence" necesa­
rias para analizar la viabilidad de cada 
proyecto desde las perspectivas técni­
ca, económico-financiera y de gestión 
empresarial y, en su caso, proceder a la 
aprobación de la inversión. 

Partícipes del FONDO PYME EX­
PANSiÓN 

ENISA es una empresa de capital 
público adscrita al Ministerio de Indus­
tria, Turismo y Comercio, a través de la 
Dirección General de Política de la Pe­
queña y Mediana Empresa, constitui­
da en 1982. Desde entonces ha venido 
desarrollando su actividad financiera 
proporcionando financiación a largo 
plazo a las pequeñas y medianas em-

presas innovadoras, especialmente en 
las etapas de crecimiento y expansión 
inicial. Su principal instrumento finan­
ciero es el préstamo participativo, una 
figura que proporciona recursos a lar­
go plazo a las empresas sin interferir 
en su gestión. Con ellos se financian 
proyectos empresariales en su conjun­
to, contemplando todo tipo de inver­
siones materiales e inmateriales nece­
sarias para llevarlos a cabo. Adicional­
mente, mantiene una línea inversora 
en entidades de capital riesgo. 

El FESpyme F.C.R., fondo de capital 
riesgo cuyo único partícipe es el ICO, 
está gestionado por AXIS Participacio­
nes Empresariales, Sociedad Gestora 
de Entidades de Capital Riesgo, S.A.U., 
uno de los operadores más antiguos 
en el ámbito del capital riesgo. Fue 
creada en 1986 como iniciativa de la 
Banca Oficial para impulsar dicha ac­
tividad en España. Desde 1993 es una 
participada al 100% del Instituto de 
Crédito Oficial (lCO) . 

SEPIDES, compañía pertenecien­
te 100% a la Sociedad Estatal de Par­
ticipaciones Industriales (SEPI), se 
constituye en noviembre de 2002. Su 
objetivo es la dinamización de la ac­
tividad empresarial, participando en 
iniciativas privadas que aporten nueva 
inversión y generen empleo. Tiene en­
comendada, asimismo, la gestión del 
Fondo de Apoyo para la Promoción y 
Desarrollo de Infraestructuras y Servi­
cios del Sistema de Autonomía y Aten­
ción a la Dependencia y el Fondo de 
Apoyo a la Diversificación del Sector 
Pesquero y Acuíco la. es 

Fuente: ico.es 
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SE RECONOCE EL MÉRITO 
TURíSTICO DE MONTESUR 

o La Asociación MonteSur ha re­
cibido la Placa al Mérito Turísti­
co 2010 durante la quinta edi­
ción de La Noche del Turismo 
de Castilla-La Mancha, evento 
presidido por José María Ba­
rreda, presidente regional. El 
premio concedido supone un 
importante reconocimiento 
del trabajo realizado durante 
los últimos años por esta aso­
ciación de cara a fomentar e 
impulsar el desarrollo del sec­
tor turístico. 

BODEGAS DE LA PROVINCIA SON 
PREMIADAS EN EL CONCURSO 
MUNDUSVINI '10 

O Las marcas de Félix Solís Avan­
tis han cosechado quince me­
dallas (dos de oro y trece de 
plata) en el Gran Premio In­
ternacional del Vino Mundus­
Vini 2010, el concurso vinícola 
más importante de 'Alemania 
al que concurrieron, más de 
5.700 vinos procedentes de 44 
países de todo el mundo. 

O En el mismo evento, los vinos 
de la Bodega Romero de Ávila, 
de La Solana se han apuntado 
un tanto ya que, ha colocado 
su marca Portento tempranillo 
"joven" en lo más alto, obte­
niendo, una medalla de oro en 
este prestigioso concurso. 

CRISTO DE LA VEGA SE 
COMERCIALIZARÁ EN ESTADOS 
UNIDOS 

O El vino de la marca Yugo, de 
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la cooperativa Cristo de la 
Vega de Socuéllamos, es uno 
de los nueve vinos que han 
sido seleccionados dentro 
del Programa Quixote, puesto 
en marcha por la Fundación 
Castilla-La Mancha Tierra de 
Viñedos, que se introducirán 
en las cadenas de distribución 
americanas. Próximamente 
se firmará el protocolo de co­
mercialización entre bodegas 
y cooperativas de la región y 
la empresa Vinámericas para 
su distribución. 

ANRO CONSTRUYE LA 
ESTRUCTURA DE UNA TORRE DE 
131 METROS EN GEORGIA 

O Industrias Metálicas Anro, la 
empresa tomellosera especia­
lizada en el diseño, construc­
ción y montaje de grandes 
estructuras metálicas, ha sido 
encargada de construir , por 
la empresa CMD Ingenieros, la 
gigantesca estructura de una 
nueva torre, de 131 metros de 
altura y de nombre Alphabetic 
Tower, en la ciudad georgiana 
de Batumi. 

.. PURA SANGRE, MEDALLA DE 
ORO EN EL INTERNACIONAL 
WINE CHALLENGE DE VIENA 

O El vino Pura Sangre de Bode-

oticias e m resaria/es 

gas Arúspide sigue cosechan­
do premios. Este Tempranillo 
100%, completamente elabo­
rado de forma natural y sin 
adicción de conservantes ha 
recibido más de 90 puntos, lo 
que le supone la Medalla de 
Oro. El vino, totalmente afru­
tado, carnoso y de un paso 
amable, ha enamorado a los 
paladares del jurado del con­
curso. 

EL PROGRESO PREPARA UN 
NUEVO VINO "PETIT VERDOT" 
PARA LA PRÓXIMA TEMPORADA 

O El Progreso de Villarrubia de 
los Ojos, segunda cooperativa 
productora de Europa, trabaja 
en la elaboración de un vino 
tinto "petit verdot" de cara a la 
nueva temporada, al tiempo 
que sigue aumentando la de­
manda del mosto fermentado 
Viña Xetar. 

BODEGAS YUNTERO LIGA UNA 
DE SUS MEJORES MARCAS 
CON LA GASTRONOMíA MÁS 
EXQUISITA 

O Han decidido lanzar una agre­
siva campaña de promoción 
del "Yuntero Crianza'; con el 
fin de dar a conocer la nueva 
añada 2007 a los potenciales 
consumidores; acercar la me­
jor gastronomía de nuestra 
provincia; y, demostrar que, 
aún en tiempos de crisis, se 
puede disfrutar con una ex­
celente comida regada por un 
gran vino. <I: 
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Las Energías Renovables se revelan 
como un gran yacimiento de empleo 

El futuro demanda 
trabajadores cualificados 
de formación profesional, 

así como titulados 
universitarios 

Las energías renovables, una de las 
herramientas más eficaces para luchar 
contra el cambio climático, se revelan 
como una gran fuente de creación de 
empleo. Una buena noticia en un con­
texto en el que dos de cada diez traba­
jadores de la provincia se encuentran 
en una situación de paro. Pero, este ya­
cimiento de puestos de traqajo exige 
cualificación para ocuparlos. 

El Estudio Prospectivo de las Ener­
gías Renovables del Servicio Público 
de Empleo Estatal (SPEE) da a cono­
cer las ocupaciones que conforman el 
sector, así como las relacionadas con 
las mismas, e identifica las que están 
emergiendo debido a las acciones que 
se están llevando a cabo. 

Las ocupaciones más contratadas, 
directamente relacionadas con la acti­
vidad de energías renovables son, por 
un lado, las que requieren trabajadores'­
cualificados de formación profesional; 
y, por otro, titulados, normalmente uni­
versitarios, que realizan funciones de 
directivos y mandos intermedios en las 

organizaciones de empresas, así como 
ingenieros técnicos y superiores. 

Con respecto al grupo de ingenie­
ros técnicos mecánicos, el estudio re­
fleja que un total de 46 están en paro 
en la provincia, mientras 12 poseen 
un contrato. Así mismo, explica que 
el nicho de empleo potencial de titu­
lados universitarios, en relación con 

las energías renovables, es 
significativo. Este tipo de 
ingenieros son demanda­
dos para el diseño yejecu­
ción de plantas de energía 
renovable, así como para la 
gestión, dirección y super­
visión de las instalaciones. 

En el capítulo de los in­
genieros técnicos de minas 
y metalurgia, Ciudad Real 
cuenta con 24demandantes 
de empleo. Esta ocupación 

se centra más en la biomasa, relaciona­
da con la conversión de materia orgáni­
ca en combustible. Un tipo de energía 
que está empezando a consolidarse. 

La provincia cuenta con otros 81 
ingenieros técnicos {calidad, investi­
gación. Esta ocupación responde a la 
demanda existente de 1+0, fabrica­
ción, montaje e instalación de plantas, 
mantenimiento, reparación y todos los 
aspectos relacionados con la logística 
y la gestión de instalaciones de los dis­
tintos tipos de energía. 

Por otro lado, en Ciudad Real había 
a finales de 2009 un total de 261 per­
sonas que solicitaban un trabajo como 
técnicos en electricidad. Estos traba­
jadores deberán acreditar un nivel de 
titulación de formación profesional de 
grado superior y vendrán a paliar la 
necesidad que tienen las empresas de 
cubrir los puestos de trabajo especia­
lizados. 

Debido al nuevo Código de Edifi­
cación, las nuevas construcciones y 
las rehabilitadas tendrán que tener 

en cuenta las energías renovables. El 
desarrollo del concepto de eficiencia 
energética constituye una fuente futu­
ra de empleo que, fundamentalmen­
te, consistirá en adaptar puestos de 
trabajo. Estos profesionales pueden 
ocupar puestos relacionados con las 
instalaciones solares térmicas y con la 
de equipos en los domicilios. 

En Ciudad Real hay 1.095 monta­
dores de placas de energía solar. La 
perspectiva de creación de empleo 
en esta ocupación es positiva. Existen 
seis jefes de equipo en instalaciones 
de producción de energía, cuatro con­
tratados. Hay escasez debido al desco­
nocimiento del medio o porque están 
trabajando en otros puestos. 

En cuanto a los operadores en este 
tipo de instalaciones se revela como 
una ocupación con un potencial muy 
significativo. Por último, en el caso de 
los operadores de máquinas para fa­
bricar productos químicos, el informe 
incide en que aunque puede tener un 
futuro prometedor en cuanto al em­
pleo, dependerá del grado de desa­
rrollo del biogás agroindustrial como 
fuente de energía. 

Las inversiones previstas en el sec­
tor de las renovables son importantes 
así como los apoyos institucionales, 
por vía normativa y crediticia, y permi­
ten augurar un aumento del ritmo de 
creación de empresas y de expansión 
de las ya existentes. 

Los expertos apuntan que nos 
aproximamos a lo que denominan la 
tercera revolución industrial, que tiene 
que venir de la convergencia entre las 
TICs y las tecnologías vinculadas al de­
sarrollo sostenible, al medioambiente 
y la producción energética. 

Una característica importante de 
este empleo es su previsible estabili­
dad, ya que se considera que las reno­
vables son realmente fuentes energé­
ticas del futuro. <!: 
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