En Montalbo se escuché el sonido de los villancicos

CRONICAS

CUENCA - 3 ENERO 2004 - ANO VIII - Ng361 - 1,80 EUROS de Cuenca

ENTREVISTA

Margalit Matitiahu
Presidenta de la AIELC

REYES
Campana

recogida de
juguetes:

Ningun nifio sin juguetes
gracias aCruz Roja

CALENDARIO 2004
(GRATIS, EN EL INTERIOR)

Ademas

Tarjetas regalo, otra
forma de sorprender

Algquimia para conseguir
un rico aguardiente

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Crénicas de Cuenca. #361, 3/1/2004.



GRUPO
, INMOBILIARIO

Hogares de Calidad

) jik
Hrama
CAIXA CATALUNYA

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Crénicas de C

Otra forma de vivir

uenca. #361, 3/1/2004.

Buenavista

Residencial

INFORMACION Y VENTA

Fermin Caballero, 7-1° - Cuenca
Tel. 969 226 211 -969 226 212

wWww.grupogv.com



ARO VIII - N9 361 - 3 ENERO 2004

La subida de los precios y la
temida ‘cuesta de enero5

La subida que los precios de los productos frescos han
experimentado en este Gltimo afio se acentla ahora en ene-
ro, en plena ‘cuesta’. Productores y consumidores se unen
para luchar contra lo que consideran un ‘abuso’.

Pag. 6
Todos los nifios recibiran
regalos en la ‘noche magicas

Gracias a Cruz Roja Juventud de Cuenca y ala solidari-
dad de los conquenses, ningln nifio de estas tierras se que-
dara sin regalos la noche de Reyes. La Campafia de reco-
gida de Juguetes 2003 - 2004, sera de nuevo un gran éxito.

Pag. 10
Las ‘Tarjetas - regalo§ la
solucion para estos Reyes

Faltan menos de 48 horas para que los Reyes de Oriente
descarguen sus regalos en las casas de los conquenses. ¢Has

J comprado ya los tuyos?. Si no sabes que regalar, la ‘Tarje-
ta regalo’ se te presentara como una buena opcidn.

Pag. 12

Margalit Matitiahu,
poeta sefardi

Vino a Cuenca para dar una conferencia en la E.U. de
Magisterio sobre la pervivencia del Latino en Israel y su
personalidad nos atrajo tanto que no quisimos desaprove-
char la ocasion para conversar con ella.

Péag. 14

EDITA: Cuenca Comunicaciones S.L., Ramény Cajal, 22.1*. 16004 Cuenca. TIf.: 969 24 00 33. Fax: 969 23 48 52.
DIRECTOR: Manuel Noeda Lopez

Redaccioén: Esther Ortiz, Luis M. Calvo Rubio, Gema Ortega Gavilan. Colaboradores: Alfonso Pellejero, Angel Luis Mota, Enrique
Buendia, Aurora Duque, Fernando J. Cabafias, Abelardo Martinez, Pedro Lahuerta, Roberto de Saint Lagt, ‘El Klke'. Departamento
comercial: Angeles Escudero, Carmen Soria. Administracion: Javier Martinez Gérriz, David Alvaro Fernandez. Edicién, fotocomposicion
e impresién: LINCE Artes Gréficas. Distribuye: Districuen S. L. D.L.: C.R.-98/97.

CORREO ELECTRONICO: cronicas@ citelan.es

CRONICAS DE CUENCA /3

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Crénicas de Cuenca. #361, 3/1/2004.



Cartas al director

Nacionalismo y propiedad

a familia es la Gnica agrupacion que nos viene dada,
las demés las creamos por pura voluntad. Nos agru-
amos por barrios, pueblos, regiones, naciones...
También son origen de grupos las razas, las lenguas, las
religiones, la politica, la riqueza, la pobreza, las costum-
bres, los defensores de la naturaleza, las apetencias sexua-
les... y ahora los del Rh. Por cualquiera de estas razones,
y por otras muchas mas, somos proclives a unimos entre
préjimos; parece como si no fuésemos capaces, yendo
solos, de defender nuestros criterios: ¢Sera éste el origen
del gregarismo humano?

Si, pero merece una consideracion: cuando una perso-
na se adhiere a una asociacién no debe olvidar que ésta
tiene una serie de puntos o estatutos a aceptar, de los
cuales puede haber, unos cuantos con los que el individuo
no estad de acuerdo pero que acepto, a lo mejor, sin pen-
sar. Debe saber que con esa aceptacidon estd negando
algo tan importante como es su mismidad; se esta hacien-
do del montdn, es decir, un poco ovejo.

Es licito e incluso diria que bueno, el que a sus compo-
nentes, me refiero en concreto a los de una nacion, les
parezcan mejores sus formas, modas y costumbres que
las de los demas. Esto es lo que define al nacionalismo.
Bien, pero si dicen que lo suyo es lo mejor, lo Unico, lo
intocable, la pureza de su raza..., ya empezamos a joder,
pues aun cuando no se hayan metido con nadie el peligro
es ya latente porque, si ese sentimiento de intransigencia
y superioridad se exacerba, se llega a lo que el dicciona-
rio de la lengua define como racismo, doctrina ésta siem-
pre patolégica. Me parece bien que las cosas les parez-
can las mejores, pero el afirmar que sean las mejores,

aparte del riesgo comentado, pone bastante en duda la
capacidad intelectual del que lo dice. jEl Rh! jLa raza!
¢A quién prefieren, a Arzallus o a Gandhi, a la mujer de
Arzallus o a la Naomi? ;Qué es mejor, ser perrita con
pedigri y vida de cortesana o ser perro sin raza conocida y
llevar vida de perro, como es debido?

Un grado mayor en ese sentir es cuando lo que tienen
es odio o repugnancia a todo lo que suena a extranjero,
solo por el mero hecho de serlo; de esto, de la xenofobia,
no tengo nada que decir, creo que esto pertenece al cam-
po de la psiquiatria.

En los nacionalistas hay dos causas, relacionadas am-
bas con un exacerbado y equivoco concepto de la PRO-
PIEDAD, capaces de despertarles un comportamiento
racista: una es cuando consideran que ha habido una inje-
rencia de alguien extrafio al grupo en algo que consideran
suvo. otra es el ansia de expansion de sus dominios o
pensamientos, llegando si es menester, en ambos casos,
para su consecucion, hasta a la fuerza.

¢No es esto lo que estamos viviendo en la actualidad?
Al parecer hacemos injerencia en sus asuntos cuando no
aceptamos el cambio de la politica fiscal porque, segin
dicen, nos llevamos lo SUYO. (Es curioso que este pro-
yecto haya salido de un gobierno de izquierdas). ¢No es
intento de expansion de sus dominios que todos los espa-
fioles tengamos que dominar el catalan el vasco y el galle-
go? Por razones familiares y personales preferiria cono-
cer el bable y el calo.

Del uso de la fuerza ni hablo.

Femando Egido

EROSKI

Grupo
ErosKi
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Con el comienzo del ano
llega la temida ‘cuesta de enero’

on la llegada del nuevo afio -por cierto, fe-

liz y prospero 2004 a todos- asoma, como

iempre por estas fechas, la tan temida

‘cuesta de enero’. Ese ‘Angliru’ doméstico, que

viene cuando, pese a los multiples consejos reci-

bidos de pasar de la manera mas austera posible

las navidades, nuestros bolsillos tienen més tela-

rafias que euros y supone un auténtico quebrade-

ro de cabeza para las familias espafiolas de clase
media.

Si al momento critico ‘post eufdrico festivo’,
unimos que los precios mas que a estabilizarse,
tienden a subir, podemos decir que el primero de
los meses del afio amenaza con convertirse en el
maés largo y duro.

¢Por que los productos de consumo habitual,
como los hortofruticolas o los derivados del cerdo
estan tan caros? A través de nuestro reportaje de
portada de esta semana analizamos las claves por
las que el precio aumenta en un porcentaje tan
alto, si comparamos el de origen puesto por el agri-
cultor o el ganadero, respecto al precio final que
pagamos habitualmente en el punto de venta al
que acudamos.

Estd claro que para ‘uno de letras’ es compli-

cado asimilar ciertos conceptos econémicos, pero
si hay algo que parece logico es que cuanta mas
competencia haya, es decir, cuanto mayor sea la
oferta, méas bajo tiene que ser el precio. Bien, pues,
en este caso, parece que ocurre al contrario. La
proliferacién de grandes superficies, unidas a los
comercios tradicionales que todavia perviven, de-
beria jugar a favor del consumidor en el asunto de
los precios. Pero, evidentemente, y echando un
vistazo a la cesta de la compra, no parece que
ocurra asi. La Union de Consumidores de Castilla
- La Mancha y el vicepresidente de la organiza-
cion agraria ASAJA, exponen cudles son, en su
opinion, los causantes y los culpables de esa si-
tuacion, mientras que quienes parecen estar en el
punto de mira del problema, las grandes superfi-
cies, se defienden argumentando que el sobrepre-
cio que ponen a los productos se justifica en los
gastos que conlleva la informacién y la adecuada
manipulacion del producto, entre otros.

Parece que, en este caso, nadie le pone el cas-
cabel al gato, nadie es culpable; pero el condena-
do, el pagano, es el de siempre, el consumidor de
a pie, que a la postre, es el que sufre el ascenso
incontrolado de los precios.

ALTA FIDELIDAD EN AUDIO Y VIDEO « SISTEMAS DE TELECOMUNICACIONES « SISTEMAS AUDIOVISUALES

¢Quieres disfrutar del mejor cine en el salén de tu propia casa?
Ahora puedes. En COINRA somos especialistas en instalaciones a medida de Cine en Casa.
Ofrecemos un servicio integral con todo lo necesario para que disfrutes, en un espacio Unico,
de tu cine y musica preferidos. Y por supuesto, con las marcas mas prestigiosas del mercado.

Visita nuestra tienda
Solicita informacidn:

969 240 412

Optoma * TALBNOY
ELECTROCOMPANIET Q

Sonusfaben
Martin Logan

iheli
PAJARE

Ramén y Cajal, 25 « 16004 CUENCA « Tel.: 969 240 41 2 Fax: 969 213 222 E-mail: coinra@arrakis.es
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Enplena ‘cuesta de enero’

La fuerte subida
de los precios, de
nuevo a examen

ASAJA C-LM denunciaba el pasado di-
ciembre através de la publicacién de un
estudio que el precio de venta al pablico
del porcino aumentaba con respecto al pre-
cio de origen en un 240%, culpando de ello
a las grandes superficies. Este estudio no
hace méas que corroborar lo que en su dia
denunciaron las Organizaciones de Consu-
midores. Por su parte, las grandes super-
ficies se defienden, también con datos.

ESTHER ORTIZ

ecién estrenado el
R nuevo afio y précti-
camente finalizadas

las vacaciones de Navidad,

pra’ sale hoy, en general,
exageradamente caro, tal y
como explicaba a nuestra
revista, la Unién de Consu-
midores de Castilla - La
Mancha (UCE).

las familias co- La razén
mienzan ahora hay que bus-
como superar -OPreCiosaumentaron 0, 71 B
la  temida considerablementeenel ento de los
‘cuesta de ene- Gltimo ano. Las precios en el
ro’ y aunque a - altimo afio,
lo largo de es- — Asoua_tcmnes-de sobre todo
tas fiestas se les  Consumidoresdieron _ en los pro-
han dado_mu- lavozdealarma ductos fres_-
chos y variados — — cos de pri-
consejos para mlentl’aSbUSC&ban mera nece-
que su gasto en oios culpables sidaq, que
estos dias estu- - volvian a
viera dentro de subir en Na-

los limites que exige la pru-
dencia, a la hora de la ver-
dad y, en la mayoria de los
casos, esto no ha sido posi-
ble. Y, no porque las fami-
lias no hayan intentado po-
ner en practica esos valio-
S0S consejos, sino porque
llenar la ‘cesta de la com-
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vidad por culpa de las fies-
tas y que, segun todos los
datos, continuardn con su
tendencia alcista en los
proximos meses.

La voz de alarma salta-
ba este verano ante la in-
credulidad de los propios
consumidores. Los precios
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ASAJA C-LMhaciaptiblico un estudioen elque analizaba las causas del desmesurado aumento
depreciodelporcino en losmercados. Supostura reabria el debatesobre los culpables.

a los que éstos estaban ad-
quiriendo los productos fres-
cos nada tenian que ver con
el precio al que los estaban
vendiendo los productores.

El desfase entre el pre-
cio de origen y el precio de
venta al publico (PVP) era
(y, es) tan grande que por
aquél entonces las Organi-
zaciones de Consumidores
se propusieron la elabora-
cién de una serie de anali-
sis que ayudasen a detec-
tar en qué fase de la cade-
na de produccion y venta se
producia esta ‘escandalosa’
subida del precio del pro-
ducto y, fundamentalmente,
a qué era debida, es decir,
si estaba o no justificada.
Una cuestion importantisi-

ma, decian, porque repercu-
tia igual de negativamente
en el productor, que no ob-
tenia por sus productos ma-
yores beneficios, y en los
consumidores, que veifan
como poco a poco se dete-
rioraba su economia do-
méstica sin poder hacer
nada para remediarlo.
Ante esta realidad y, en
defensa de sus asociados,
ASAJA Castilla - La Man-
cha recogia el testigo y co-
menzaba en septiembre un
estudio propio centrado en
uno de los productos mas
perjudicados por este he-
cho: el porcino. Su objetivo
era comprobar con ‘datos’
qué es lo que estaba ocu-
rriendo con el cerdo fresco



en los mercados.

Los resultados de este
seguimiento «exhaustivo,
profesional y serio», como
lo calificaba Isidro Villaes-
cusa, vicepresidente de
Asaja Cuenca y responsa-
ble a nivel nacional del sec-
tor del porcino dentro de
esta organizacion, han sor-
prendido bastante mas de lo
esperado. Y es que, a tra-
vés de este analisis se ha
podido comprobar que el
precio del porcino, desde su
venta en origen hasta el pre-
cio de venta al publico en
las grandes superficies, se
incrementa en aproximada-
mente un 240%; una cifra,
realmente alarmante que no
repercute en absoluto en los

Losproductos hortofruticolas también se estan viendoperjudicadospor esta situacién. En
‘Camposde Cuenca seintentaevitarelaumento desmesurado de losprecios (arriba).

beneficios de los porcine-
ros.

El estudio, como decia-
mos, también ha permitido
descubrir donde y por qué
se produce este més que
significativo aumento vy, la
denuncia por parte de los
productores, es contunden-
te: los comercios y, sobre
todo, las grandes superfi-
cies, son los Unicos respon-
sables de esta situacion.

Asaja Castilla - La Man-
cha fundamentaba su infor-
macion en los siguientes
datos: El productor de car-
ne de porcino vende el cer-
do vivo a 0,78 euros/kilo;
Tras pasar por el matadero
y después de procederse a
la matanza y despiece del
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porcino, se produce un in-
cremento de precio, pero
solo en un 27% con respec-
to al origen. Una subida,
que el vicepresidente de
Asaja Cuenca calificaba de
«normal y evidente», si te-
nemos en cuenta que en
esta fase de la produccion
el cerdo pasa por diferen-
tes procesos de elabora-
cién, que los mataderos tie-
nen que hacer frente a los
impuestos que gravan su ac-
tividad y que, ademas, «tie-
nen que obtener su légico
beneficio»; La subida del
213% restante (hasta el
240% que sefialdbamos
como PVP final), se produ-
ce, segln se desprende del
estudio elaborado por Asa-
ja, en los propios comercios,
no notandose gran diferen-
cia, sin embargo, entre los
comercios pequefios, y las
grandes superficies.

En este sentido, matiza-
ba Villaescusa, el estudio si
desvelaba una diferencia
digna de tener en cuenta
entre ambas clases de es-
tablecimientos: la seguridad
y la calidad de
los productos

dores». Y es que, los pro-
ductores no estan dispues-
tos a dejar que el consumi-
dor final les culpe del ele-
vado precio de los produc-
tos que llenan a diario su
cesta de la compra.

Los productores de por-
cino, matizaba a este res-
pecto Villaescusa, «tenemos
la conciencia limpia, porque
vendemos incluso por deba-
jo de nuestros costes de
produccion», concretamen-
te, sefialaba el responsable
nacional, «un 20% menos»,
pero «no estamos dispues-
tos a arruinamos - continua-
ba - si nuestra ruina no re-
percute positivamente en la
cesta de la compra», es de-
cir, si los consumidores pa-
gan por el producto que ellos
venden a precios ‘irrisorios’
un coste ‘desorbitado’.

La situacion es aun peor
ya que, para el vicepresi-
dente de Asaja Cuenca, el
elevado PVP del porcino
estad contribuyendo signifi-
cativamente a aumentar la
grave crisis que este sector
arrastra desde hace afios y

que se ha
agravado en

ofertados, que ) i los dltimos
suele ser sig- ASAJAC LMqUIS_O tres meses. Si
nificativamen- comprobarpor3|m|smo el producto
te mayor en g travésdeunestudio N resulta
los comercios . , asequible
mas peque- <EXNAUStvVO» QUEESIO  para el consu-
fios. queestabapasando con dmidor.ofelria a

La inten- : ecir Villaes-
cion de Asaja Io.spr,ecms.Paraello cusa, éste no
Castilla - La  eligiounpmductoen  lo compra, lo
Mancha es crisis: elpoirino que supone el
denunciar ) principio de

este  hecho

ante las organizaciones de
consumidores para que con
los datos en lamano, se pue-
da reivindicar «a quien co-
rresponda» que ponga en
marcha las medidas ade-
cuadas para combatir lo que
Villaescusa califica como
«un engafio a los consumi-

un desastroso
‘efecto domind’ que perju-
dica seriamente a los pro-
ductores: la demanda baja,
los productores venden me-
nos cantidad y, el precio que
obtienen por sus piezas, 16-
gicamente, también es me-
nor al existir bastante mas
oferta que demanda.
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El control en el PVP, o
el reparto equitativo de los
beneficios, unido a la mejo-
ra de las medidas fiscales
que gravan el sector y, so-
bre todo, a un cambio en la
Legislacién que regula las
explotaciones de porcino
(cambios que, por otra par-
te deben tender a diferen-
ciar claramente entre los
dos tipos de explotacion que
existen, la familiar -normal-
mente de dimensiones pe-
quefias y como complemen-
to a una produccion agrico-
la pobre- y la de carécter
industrial) son medidas ur-
gentes a tomar, segun ex-
plicaba el vicepresidente de
Asaja Cuenca, si queremos
salvar al sector y seguir
asegurando la subsistencia
de muchas familias cuyos
ingresos dependen del por-
cino. Hay que evitar a toda
costa, explicaba a nuestra
revista Isidro Villaescusa,
que se produzcan situacio-
nes como las que se han pro-
ducido en la serrania con-
quense en la que, hace «re-
lativamente poco tiempo
méas del 60% de las fami-

proseguia Villaescusa, Asa-
ja tiene intencion de elabo-
rar estudios similares con
otros productos comenzan-
do por el cereal, el aceite y
el girasol, hacerlos publicos
y elevar sus resultados,
como lo hara con el del por-
cino, a las Organizaciones
de Consumidores. «Es
nuestra mejor reivindica-
cién, nuestra mejor denun-
cia; que los consumidores
sepan que estd pasando».

Recordemos que hace
unas semanas recogiamos
en nuestra revista una rei-
vindicacion similar por par-
te de los productores de ajo:
«estamos vendiendo el ajo
a 0,20 céntimos de euro
como agricultores y lo com-
pramos, como consumido-
res a 2,50 euros», nos ex-
plicaban. Asi que, sin duda,
el tema parece grave y la
iniciativa de Asaja, cuanto
menos interesante.

Asoc. de Consumidores

Obviamente laprioridad y la
razon de ser de las Asocia-
ciones de Consumidores es
la defensa a ultranza del

lias vivian del consumidor
porcino y aho- o loque eslo
ra sélo quedan La UCEespartidariade mimo, velar
cuatro familias —, ) porque sus
que lo hagan». €Xigiren loscomerciosel gerechos no
Lo grave,  dobleetiquetadode  sean vulne-
venia a decir el rados. Abu-
vicepresidente Iosproductospara sar en el pre-
ge Asaja  mantenerinformadoal gio de un pro-
uenca, es : ucto, es sin
que «nos teme- consu_mldorypara duda una vul-
mos» que lo  reducirelabusode  neracion gra-
mismo  que |osintermediarios Ve de estos
estd sucedien- derechos y
do con el cer- mas aln

do con respecto al abuso en
su PVP, estd sucediendo
con el resto de los produc-
tos frescos, y, en mayor me-
dida, con el sector hortofru-
ticola quien también estd
acusando una fuerte crisis
en los mercados. Por eso,

8 1CRONICAS DE CUENCA

cuando se trata de produc-
tos de primera necesidad
como lo son los alimentos
puesto que «son gastos que
no pueden ser evitados»,
manifestaba, en este senti-
do, la Unién de Consumido-
res de C-LM (UCE).
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Las Grandessuperficiesjustifican lasubida como algo légicoy aseguran no abusar de los

consumidores. Eroski,porejemplo, abogapor eldoble etiquetadopara demostrarlo.

Este aumento desmesu-
rado de los precios sobre
todo en los productos fres-
cos como la fruta, la verdu-
ra, las carnes y los pesca-
dos suponen una quiebra im-
portante en los presupues-
tos familiares y esto preocu-
pa en gran medida porque,
aunque obviamente el con-
sumidor estd dispuesto a
pagar por lo que compra,
entiende que el precio ha de
ser justo y razonable y, ante
todo, adecuado a la calidad
de lo que adquiere.

La UCE ya manifesto
en su dia esta preocupacion
y también apunté a que los
altimos responsables de es-
tos abusos eran los interme-

diarios quienes aprovecha-
ban los vacios legales para
obtener los mé&ximos bene-
ficios posibles a costa tanto
del consumidor como del
propio productor, asi pues la
iniciativa de ASAJA Cuen-
ca les resulta interesante
porque viene a «trabajar en
nuestra misma linea» v,
«apoya nuestras mismas
conclusiones», afirmaban a
nuestra revista represen-
tantes de esta Asociacién
de Consumidores. De he-
cho, insisten en que ellos
mismos, a mediados de no-
viembre y tras realizar al-
gunos seguimientos en algu-
nos productos concretos,
solicitaron oficialmente al



Gobierno medidas para con-
trolar la especulacion de los
intermediarios y evitar en lo
posible esta nefasta situa-
cién. La union de fuerzas,
es decir, la ‘presion conjun-
ta’ de las organizaciones
gue representan a los pro-
ductores y de las organiza-
ciones que representan a
los consumidores puede ser,
afirmaba la UCE en este
sentido, «un muy buen co-
mienzo».

Entre las soluciones o
medidas propuestas por la
UCE, una de las mas impor-
tantes era la del doble eti-
quetado. Algo tan sencillo
como informar al ama de
casa, a través de la etique-

Los consumidoresson, en Ultimainstancia, losgrandesperjudicadosya que, en lamayoria de
loscasosse trata deproductos deprimera necesidadalos que nopuede renunciar.

ta, del precio que cobra el
productor y del precio final
(PVP) al que ella lo adquie-
re «sirve para que los con-
sumidores conozcan en todo
momento el incremento del
valor de dicho producto vy,
contribuird a reducir la es-
peculacion», manifestaban.

Para la UCE, los res-
ponsables de este ‘desagui-
sado de precios’ son funda-
mentalmente las grandes
superficies y, no tanto los
pequefios comercios. «Los
pequefios comercios no ha-
cen nada méas que adaptar-
se a las circunstancias del
mercado para poder com-
petir, por eso sus precios se
equiparan a los precios de
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las grandes superficies»,
explicaba a este respecto un
representante de la UCE.
«Se trata de un efecto ci-
clico que busca evitar la dis-
paridad en los mercados y
cuyo origen reside, sin duda,
en las grandes superficies
quienes en ultima instancia
son los que controlan esos
mercados porque son los
que pueden hacer presion»,
proseguia.

Se defienden
«No es culpa nuestra. Es-
tamos trabajando con los
mismos margenes de bene-
ficios que hace afios e, in-
cluso, en muchos casos por
debajo de ellos», asi de con-
tundente se mostraba José
Abddn, gerente de Eroski
Cuenca, ante las acusacio-
nes vertidas por Asaja, para
continuar aseverando que el
coste de los productos se
incrementa en un porcenta-
je logico, totalmente justifi-
cado, que incluye a parte de
un margen minimo de bene-
ficios, todos los gastos afia-
didos que en la actualidad
han de asumir los comercios
y que se deri-
van directa-
mente de dos
factores cla-
ve: la legisla-
cion existente
en materia de
seguridad ali-
mentaria que

aseguran no tener la

culpade lasubida de
precios. En concreto el
Grupo Eroskisiemprese

caracteriza por un trato res-
petuoso al consumidor». De
hecho, la revista de distri-
bucion gratuita Consumer,
publicada por la propia ca-
dena de hipermercados es
una muestra mas de la in-
tencion de Eroski de infor-
mar puntualmente al consu-
midor de todo lo relativo al
consumo, esté o no direc-
tamente relacionado con los
productos que comercializa.
Esa confianza que persiguen
obtener de los consumido-
res (y en la que siempre han
basado sus ventas), es la
que les ha llevado, en todo
momento, a ejercer una po-
litica de transparencia en
cuanto a los precios y a
otras cuestiones de interés
para los/as ‘amos de casa’.
Tal es asi que desde el pri-
mer momento se han mos-
trado partidarios de colabo-
rar con las Asociaciones de
Consumidores y de poner
en practica algunas de las
demandas de éstas como,
por ejemplo, la del doble eti-
quetado.

Por otra parte, el Grupo
Eroski, firmaba el pasado
noviembre un
acuerdo pio-
nero con el
Ministerio de
Agricultura
por el cual se
comprometia,
en situacio-
nes excepcio-

exige un con- ; nales de bajo
trol exhausti- hacaraCtenzado_pDr coste en uno
vo de la cali-  Sutransparencia 0 en varios
dad de los pro- en estesentido productos
ductos y, tam- frescos agra-
bién, la pre- rios, a trasla-

sentacion de dicho produc-
to a los ojos del consumidor
que a dia de hoy, también
resulta clave para la venta.

Ademas, matizaba José
Abdon en este sentido y
hablando en nombre del
Grupo Eroski, «Eroski se

dar a los consumidores la
totalidad del descenso del
precio en origen. De esta
manera, se contribuiria al
aumento de la demanda vy,
por lo tanto, de los precios
percibidos por los produc-
tores.
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Recogida de Juguetes 2003 - 2004

En Reyes,
todos los ninos
tendran juguetes

Que ningln nifio se quede sin juguetes la
noche de Reyes es el objetivo perseguido
por Cruz Roja Juventud através de su cam-
pafia de Recogida de Juguetes 2003- 2004,
que este afio ha presentado bajo el eslogan
‘Desarmatus juegos’. La Campafiatambién
persigue otro objetivo: fomentar la creati-
vidad de los nifios asicomo inculcarles va-
lores tales como latoleranciay laigualdad
atraves de juegos no bélicos y no sexistas.

ESTHER ORTIZ

a noche de Reyes es
una noche magica.
0s nifios se acues-

tan pronto, aunque no sin
antes haber dejado debajo
del érbol o cer-
ca del Belén,
sus zapatos,

limpios y relu- repartan este afio desde

cientes, para
que los Reyes
Magos sepan
ddénde han de
dejar sus rega-
los.

Los nifos
se acuestan
pronto, decia-
mos, porque
saben que a la
marfiana siguiente, en cuan-
to despunte el frio sol de la
mafiana, podran disfrutar
de sus nuevos juguetes.

Lo bueno de la noche de
Reyes es que los Magos de
Oriente no se olvidan ni si-
quiera de un sélo nifio. Para
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en comdn; ademas de
seradecuadosala
edadde los destinatarios
seran no bélicos
y nosexistas

todos ellos hay un paquete
esperando bajo el arbol. In-
cluso para aquellos cuyas
condiciones econémicas o
de desarraigo nos haria du-
dar de que asi fuera. Inclu-
so, para ellos, también hay
regalos en
esa noche
€ magica. O,
por lo menos,
los hay en
Cuenca.
¢(Magia?.
Si, la magia
de una insti-
tucion, Cruz
Roja Juven-
tud, de dece-
nas de volun-
tarios y de
mas decenas
aun de conquenses solida-
rios que todos los afios, des-
de 1982, participan con su
esfuerzo en la Campafa de
Recogida de Juguetes que
lidera Cruz Roja todas las
Navidades y que este afio
ha elegido el lema de ‘Des-
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Campana”

recogida de
juguetes:

‘desarmatusjuegos ’esellemaelegidopor CruzRojaparapresentar en sociedadsu Campafia

deRecogidade Juguetes 2003 - 2004.

arma tus juegos’ para dar-
se a conocer.

Maria José Fernandez,
directora provincial de Cruz
Roja Juventud de Cuenca,
afirmaba a nuestra revista
que el objetivo este afio es,
al menos, conseguir que el
namero de beneficiarios sea
igual o mayor que el pasa-
do afio que ya alcanzé la
nada desdefiable cifra de
500 usuarios.

Para eso, Cruz Roja
Juventud ha trabajado en
varios sentidos y desde di-
ferentes frentes y, todo pa-
rece indicar que, de mo-
mento, superard con creces
el reto fijado para este 2003
- 2004. «Ningln nifio se ha

"deicwtnas

tm

rjuecjoy’

quedado sin juguetes otros
afios. Es mas, el éxito de la
Campafia suele ser tan
grande que la mayoria de las
veces suelen recibir mas de
uno», afirmaba optimista a
nuestra revista la directora
provincial de CRJ.

El primero de esos fren-
tes, explicaba, Maria José
Fernandez, ha sido, como
siempre, dar a conocer la
Campafia de recogida de
Juguetes en los medios de
Comunicacion y a través de
una masiva ‘pegada’ de car-
teles, con la finalidad de
sensibilizar a la opinién pu-
blica y de despertar la soli-
daridad de todos y cada uno
de los conquenses.



En esta Campafa de re-
cogida, esta ONG, pide,
como es logico, la donacion
desinteresada de todo tipo
de juegos y juguetes. Da
igual que sean nuevos o que
sean ‘reciclados’, es decir
aquellos que los méas peque-
fios de nuestras casas ya no
utilizan y que sin embargo
pueden llenar de ilusion el
corazon de otros pequefios,
siempre y cuando, €eso i,
matizaba Alejandra Carras-
cosa, técnico provincial de
CRJ, «se encuentren en
buen estado y no le falten
piezas imprescindibles». De
todas formas, explicaba Ale-
jandra Carrascosa en este
sentido, «antes de empaque-

Arriba, algunos de losjuguetes que CruzRoja Juventud (CRJ) repartird lanoche de Reyes.
Abajo, laLudoteca, otro de losproyectos de CRJdestinado a los maspequefios.

tarlos y entregarlos los re-
visamos».

En Cruz Roja Juventud
también se encargan, expli-
caba la directora provincial
de CRJ, de seleccionar cui-
dadosamente los juguetes
para que sean adecuados a
la edad de sus destinatarios
(entre 0y 13 afios), y de que
cumplan dos requisitos ba-
sicos: que sean juguetes no
bélicos y, a la vez, no sexis-
tas. Y es que, esta ONG es
firme defensora de que los
juguetes sirven para jugar,
pero también, para ensefiar.
Regalando juguetes educa-
tivos, que no establezcan di-
ferencias sexistas ni pro-
muevan el belicismo, afir-
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maban desde la ONG, se
contribuye de una manera
certera a inculcar en los ni-
fios valores tan importantes
como la igualdad, la paz y
la tolerancia. Ademas, mu-
chos de estos juguetes edu-
cativos tienen para el nifio
algin que otro beneficio
extra que no debemos pa-
sar por alto. Y es que, al fo-
mentar su imaginacion y su
creatividad contribuyen tam-
bién a desarrollar mejor su
intelecto y su capacidad so-
ciabilizadora.

La respuesta, como in-
dicdbamos mas arriba, esta
siendo muy positiva. Sobre
todo, matizaba Maria José
Fernandez por parte de al-
gunas localidades de la pro-
vincia de Cuenca en las que,
aunque Cruz Roja no esta
presente con una sede pro-
pia, «se estan volcando en
la recogida de juguetes que
luego nos haran llegar».
Barajas de Meld, Huete,
Montalbo y Casas de Fer-
nando Alonso son algunas
de estas localidades a las
que la directora provincial
de CRJ aproveché para dal-

la ONG se encarga de ofre-
cer a los conquenses a cam-
bio de un pequefio donati-
vo, totalmente voluntario,
para que adornen su casa
en estas fechas con un ar-
bol de navidad excepcional.
El 100% de lo recaudado,
afirmaba Pedro Roca, Vice-
presidente de Cruz Roja
Cuenca, se destina a la com-
pra de juguetes nuevos que,
junto con los donados por las
familias conquenses, seran
repartidos entre los solici-
tantes la noche de Reyes.

Los destinatarios, afir-
maban desde Cruz Roja Ju-
ventud, suelen ser en su
mayor parte los hijos de fa-
milias que estan pasando
dificultades econdmicas,
bien porque los padres co-
bren sueldos bajos, bien por-
que éstos se encuentren en
el paro. Este afio ademas,
se espera que aumente el
numero de solicitantes de
otros paises, inmigrantes
afincados en Cuenca que
aun presentan dificultades
para abrirse camino.

Una vez seleccionados
los regalos y con la lista de

las gracias por los beneficia-
su labor. . rios en la

El otro All’ededorde trelntay mano, seran
frente abierto  ¢incovoluntariosde  los alrededor
desde  Cruz : de 35 volun-
Roja es el de la CII‘UZ ROJa‘]uventUd tarios de
recaudacion seran losencargadosde Cruz Roja
de dinero atra- yistrihyir losjuguetes la 2uventud
vés de una ini- ., Quienes se
ciativa  que nochede Reyes. Ningln encargaran
cada vez cobra  pjifose quedarésin de su distri-
mas adeptos bucidn en las

en nuestra co-
munidad y que,
ademas, de ser
una iniciativa puramente
ecoldgica lo es también ti-
picamente navidefia. Nos
estamos refiriendo a la re-
cogida de abetos que como
todos los afios dona la fa-
brica de Maderas del Ayun-
tamiento de Cuenca y que

regalosestasfiestas _

cuatro sedes
que la organi-
zacion tiene
distribuidas por la provincia
de Cuenca: Minglanilla, Mo-
tilla del Palancar, Tarancon
y la capital conquense. De
esta manera, CRJ cumplira
su promesa: ningun nifio se
quedard sin regalo la noche
de Reyes.
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Reyes 2004

La ‘tarjeta regalo’
gana adeptos
estas navidades

¢ Se acerca el dia de Reyes y alin no sabes
que regalar?. Te damos una pista. Rapidas,
comodas, sencillas y especialmente dise-
fiadas para los indecisos: las tarjetas o che-
ques regalo, ganan adeptos entre la ciuda-
daniay pueden convertirse estas Navida-
des en el regalo ‘estrella’. Los comercios
conquenses no han permanecido ajenos a
esta novedosa tendenciay ofrecen ya asus

clientes este servicio.

ESTHER ORTIZ

rimero fueron las de-
Pnominadas ‘tarjetas

prepago’ para las ca-
binas y los teléfonos movi-
les; después las ‘tarjetas
monedero’, una especie de
tarjeta prepago para peque-
fias compras que yo recuer-
do haber utilizado en la ca-
feteria de la Facultad don-
de estudié y; ahora, empie-
zan a adquirir fuerza las de-
nominadas ‘Tarjetas (o che-
ques) regalo’, que se estan
convirtiendo en una opcion
mas que interesante para
esos tremendos indecisos
que nunca saben qué rega-
lar o para aquellos que nun-
ca tienen tiempo para dete-
nerse a elegir y comprar un
regalo.

Es tan fuerte la tenden-
cia a utilizar este tipo de sis-
temas que una buena parte
de los comercios conquen-
ses las ofrecen ya a sus
clientes. Este es el caso, por
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ejemplo, de ‘Mango’, un es-
tablecimiento de ropa feme-
nina que forma parte de una
gran cadena a nivel inter-
nacional y que las oferta
desde hace varios afios
siendo pionera en este tipo
de servicios. También se
han unido a esta nueva
moda algunos de los esta-
blecimientos comerciales
mas tradicionales de nues-
tra ciudad mientras que
otros lo estan pensando se-
riamente. Tal es el caso de
‘Centro Moda Forriol’
quien de momento no ofre-
ce el servicio aunque si re-
conoce su utilidad. «Vamos
a estudiar el tema», afirma-
ba a este respecto Miguel
Forriol, propietario, quien
aseveraba que «al finy al
cabo es un servicio mas que
podriamos ofrecer a nues-
tros clientes». Ademas, pro-
seguia Forriol, «pienso que
pueden funcionar bien», al
igual que estan funcionan-
do bien las tarjetas de fide-
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Algunosde loscomerciosde laciudad, como ‘CentroModa Forriol’estanplanteandose ofre-

mi

[+ AYA

ceresteservicio. Miguel Forriolmuestrasu tarjetafidelidad’(abajo).

lizacion ‘Centro Moda Fo-
rriol” que este estableci-
miento ofrece desde hace
un afio y con la que premia
a sus mejores clientes.

Y es que, esta nueva
modalidad de ‘regalo’, el de
las ‘tarjetas - regalo’ que lle-
va camino de convertirse
en el ‘regalo estrella’ de
estas Navidades, tiene maés
ventajas que inconvenien-
tes. La primera de ellas es
la comodidad que supone
para el contratante quien
solo tiene que dirigirse al
comercio, prepagarla con el
dinero que considere opor-
tuno y llevarsela puesta.

Ademas, con este tipo
de tarjetas nunca correre-

mos el riesgo de equivocar-
nos con el regalo puesto que
es el propio destinatario
quien posteriormente se
encargara de elegir lo que
mas le apetezca, y, por otra
parte, nos evitaremos el
‘mal trago’, normalmente
frio, de entregar un sobre
con dinero en metélico, re-
galo que no suele gustar
demasiado.

Para Begofia Guadala-
jara, encargada de la tien-
da que la cadena ‘Mango’
tiene en Cuenca, la utilidad
de este sistema radica jus-
tamente en eso, en que
«evitas regalar algo no de-
seado» por lo que tanto el
destinatario como la tienda
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Losbancosy las Cajas deAhorrotambién ofrecen
regalo ‘ofertadaporLa Cadlca. Abajo, la ofertada de

no tienen que proceder a los
tan sabidos «cambios», muy
comunes sobre todo tras la
época navidefia. «En nues-
tra tienda son muy utiliza-
das por los maridos», nos
explicaba, «para los que re-
sulta una muy buena solu-
cién».

¢Pero como las reciben
los destinatarios?.

La reaccion mas comun
es la sorpresa (no se puede
negar que se trata de un
regalo tan original como Util)
aunque la realidad es que
«todavia nos sigue gustan-
do abrir el paquete y encon-
trar un regalo, regalo», ex-
plicaba a nuestra revista
Maria del Mar Vazquez,

¢Quién ha dicho que en el calceti

n no cabe Exclusiva para los que se han

portado bien

Flor de Navlriari
Para que estas fiestas sean
diferentes

i il
a.etsTa 1tSéX tfv 1323

elservicio. Arriba laopcién de ‘tarjeta -
sdeelBB VA.

quien reconoce haber reci-
bido alguna tarjeta de este
tipo aunque no haber rega-
lado ninguna. «No sé, lo sigo
viendo algo frio, ¢no?».

De opinidn parecida es
Verdnica Rodriguez quien
aseguraba no haberlas uti-
lizado nunca porque «yo
siempre tengo muy claro
qué regalar y, normalmente
acierto con mis compras.
Ademdas me gusta comprar
regalos porque me parece
divertido».

Las Asociaciones de
Consumidores de momento
no tienen queja de ellas aun-
que advierten sobre algunos
de sus mayores inconve-
nientes: la caducidad (entre
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seis meses y un afio) y la
imposibilidad de canjearlas
por dinero. «Teniendo esto
claro, no tiene por qué ha-
ber problemas», afirman.

Los Bancos

Es tal la aceptacion que
este tipo de ‘tarjetas - re-
galo’ esta teniendo entre la
ciudadania que los Bancos
y las Cajas de Ahorro se
han hecho eco de esta ten-
dencia ofreciendo a sus
clientes dicho servicio. Val-
ganos como ejemplo, el
BBVA'y La Caixa, dos en-
tidades punteras en la aten-
cion al cliente y que las dis-
pensan ya con gran asidui-
dad.

El sistema empleado es
similar al que hemos descri-
to anteriormente aunque en
esta ocasion se adhiere una
ventaja mas, puesto que las
tarjetas regalo emitidas pol-
las entidades financieras
permiten que el destinata-
rio no sélo elija el regalo que
desea sino también el co-
mercio donde quiere adqui-
rirlo (mas de cinco millones
de establecimientos en todo
el mundo). No obstante,
este sistema también pre-
senta una desventaja extra:
la tarjeta regalo exige un
importe minimo (normal-
mente de entre 6 y 30
euros) y limita un maximo
(unos 1.500 euros).

Para adquirir una tarje-
ta de estas caracteristicas,
en ninguna de las dos enti-
dades financieras te exigen
ser cliente, es decir, tener
cuenta con ellos. Simple-
mente se solicita, se prepa-
ga y uno se la lleva a casa
para posteriormente entre-
garsela a su destinatario.

Si existe, sin embargo,
una diferencia importante
entre la ‘tarjeta - regalo’
ofertada por el BBVA y la
ofertada por La Caixa. La

primera es una tarjeta
Maestro (MasterCard) que
tras ser consumido su sal-
do deja de tener valor mien-
tras que la de La Caixa, que
se emite dentro del sistema
VISA, puede ser recarga-
da por el usuario a través
de ‘Linea Abierta’ (inter-
net) tantas veces como
quiera, siempre y cuando,
eso si, la haya domiciliado
con anterioridad en cual-
quier oficina de La Caixa,
pasando a funcionar como
una ‘VISA prepago’ normal
durante el periodo de vigen-
cia de la misma.

Lo mas original de todo
esto es que muchas empre-
sas han elegido estas tarje-
tas para regalarselas a sus
empleados en estas Liestas
como sustituias de las tra-
dicionales ‘Cestas de Navi-
dad’. ;Se lo imaginan?.

Seguramente a mas de
uno su jefe le ‘deje de pie-
dra’ con esta original inicia-
tiva pero, también segura-
mente, a mas de uno no le
sorprenda en absoluto. Y
es que, por ejemplo, La
Caixa ofrece también a las
empresas la posibilidad de
cubrir las necesidades de
retribucion en especie de
sus empleados o la de fide-
lizar o premiar a sus mejo-
res clientes y proveedores
a través de esta novedosa
modalidad. Este es sdlo un
ejemplo méas de sus multi-
ples usos y que ratifica de
nuevo, la gran aceptacion
que este tipo de tarjetas es-
tan teniendo en las actuales
transacciones comerciales.

Es importante indicar
que tampoco con estas tar-
jetas es posible la obtencion
de dinero en efectivo pu-
diéndose sélo canjear por
productos o servicios, y que
también llevan fecha de ca-
ducidad (entre seis meses y
un afo).
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PresidentadelaAIELC

MaigaHt
Matitiahu

«En Israeluno puede comprar
verduras en espafol»

ESTHER ORTIZ

la presidenta de la
Asociacion Israeli de
scritores en Lengua
Castellana (AIELC) y la se-
cretaria de la Federacion de
Asociaciones de Escritores
del Estado de Israel. Su
nombre es Margalit Mati-
tiahu y, su curriculum, como
escritora y conferenciante,
extenso.

Margalit visitaba nuestra
ciudad hace relativamente
poco tiempo para impartir,
en la Escuela
Universitaria
de Magisterio
‘Fray Luis de
Ledn’, una

Enlsraclhayjt*por
hor mas de 250000

cuestion que Matitiahu co-
noce muy bien pues, aunque
nacio en Tel Aviv, es des-
cendiente de judios espafio-
les y lleva la cultura sefardi
en sus venas. De hecho, nos
comentaba ella misma, «el
primer poema que publiqué,
lo publiqué en lengua cas-
tellana y en un periédico en
espafiol».

Su interés por la cultura
espafiola y por la lengua
castellana comenzd, pues,
desde muy joven gracias a
los libros y periodicos en es-
pafiol que su
madre con-
servaba de su
estancia en
Salodnica

conferencia jejsonasque hablan el (Grecia), pais

bajo el titulo
de «La pervi-
vencia de la
cultura espa-
fiola en el
mundo judio».
En ella Matiti-
ahu analizaba
larelacion que
en la actuali-
dad mantienen
los ciudadanos de ambas
culturas y la labor de los es-
critores sefardies en pro de
esa permanencia. Una
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Lithi()Jjiidc’o -espafiol®
De hecho, al pasear por
Isnte[el espariol seoye”
en hyijEms”erylas
callesj’ en_los mercados
La perviveiicia existe

en el que se
asentd su fa-
milia tras la
expulsion de
los judios de
Espafia, y que
llevé con ella
a lIsrael cuan-
do la invasion
nazi y la co-
rriente antise-
mita la obligd a abandonar
Salénica en busca de la se-
guridad que ofrecia la Pa-
tria Judia.
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Margalit Matitiahu reco-
noce que esos libros y esos
periddicos fueron practica-
mente sus primeras lecturas,
y que, entre sus lineas, fue
descubriendo una cultura,
una forma de vida, una for-
ma de entender y de pen-
sar que se arraigaba en los
mas profundos origenes de
la Historia comdn entre ju-
dios y espafioles: la cultura
Sefardi.

Margalit aprendi6o a
amar esta cultura hasta que,
sin apenas darse cuenta,
comenzd a formar parte in-
sustituible de su vida como
ya lo era de la de su fami-
lia. Ahora sabe que la his-
toria de su vida es, en reali-
dad, la historia de todo un
pueblo, y ella misma se en-
carga de plasmarla y difun-
dirla en sus obras y poesias.

No podemos, por tanto,
finalizar este pequefio sem-
blante de Matitiahu sin re-
ferirnos a su faceta de es-
critora. Y es que, como es-
critora, Margalit goza de re-
conocido prestigio tanto en
su pais natal como en el
nuestro. El Premio ‘Jaén’ de
Literatura, el Premio Nacio-
nal de México y el Premio
israelita denominado ‘Del
Primer Ministro’ por su obra
literaria en Hebreo son al-
gunos de los reconocimien-
tos que la avalan. También
la avalan tres Doctorados
que sobre su poesia se han
impartido en la Universidad
italiana de Udine y, aunque
parezca peculiar, una ‘Pla-
za’ en el barrio leonés de
Puente Castro que lleva su
nombre y que inauguraba el
pasado diciembre.

Cronicas no quiso des-
aprovechar la ocasion para
conocerla un poco mas vy,
de paso, conocer también
un poco mas la realidad de
un pueblo siempre en boca
de todos, conocido y desco-
nocido a la vez y que tantas

conexiones (historicas, po-
liticas, sociales, culturales)
comparte con nuestro pais:
el pueblo judio. En esta en-
trevista nos acercamos a él
a través de sus escritores y
de Margalit como principal
protagonista.

- ¢Realmente es aprecia-
ble hoy en dia la pervi-
vencia de la cultura Es-
pafiola en el mundo ju-
dio?

- Desde luego que si. En Is-
rael hay, hoy por hoy, mas
de 250.000 personas que
hablan la lengua castellana.
De hecho al pasear por Is-
rael el espafiol se oye en las



plazas, en las calles y en los
mercados. Hoy, en mi pais
sigue siendo posible com-
prar verduras en espafiol.
Por supuesto que esa
pervivencia es menor que la
que existia hace un tiempo
pero, sigue siendo igual de
significativa. El Latino (ju-
deo - espafiol) se sigue es-
tudiando vy, se sigue utilizan-
do en la vida cotidiana de Is-
rael. Hay cinco Universida-
des Israelies que la incluyen
dentro de las materias que
imparten y, en los kioskos de
prensa puedes adquirir pu-
blicaciones periodicas en
espafiol, en concreto un pe-

riodico diario y una revista.

No obstante, es justa-
mente, ahi, en la prensa,
donde podemos apreciar
mejor ese descenso al que
me referia anteriormente.
Hace sélo unos afios cua-
tro periodicos se escribian
en Latino. Hoy, como digo,
solo queda uno.

También es cierto que
desde siempre, esa progre-
siva ‘decadencia’ ha susci-
tado un importante debate,
sobre todo en los medios de
comunicacion. Tal es asi
que ya hace més de cien
afios, en un articulo, dos pe-
riodistas israelies se pregun-
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taban «qué hacer con la len-
gua espafiola», «;cémo ha-
cer para mantenerla?».

Uno de ellos era firme
defensor de la necesidad de
mantenerla por la gran ri-
queza cultural que esto su-
pone vy, alegaba en su dis-
curso que la mejor manera
de asegurar su superviven-
cia era hablandola, escri-
biéndola, creando obras li-
terarias en lengua castella-
na, en definitiva, permitien-
do que siguiera compartien-
do con el hebreo su propio
espacio en las ciudades.

El otro, sin embrago, de-
fendia la postura contraria
afirmando que la obligacion
de los israelies era hablar el
Hebreo porque, decia, «es
nuestra lengua sagrada». Y,
¢sabes que le respondia el
primero?. «Bien, hablemos
el Hebreo en la Sinagoga y
llevemos el Espafiol a la
‘Plaza’».

Personalmente, yo tam-
bién defiendo esa opcidn.
La mixtura de lenguas pro-
venientes de otros paises es
parte de la esencia, de la
identidad del mismo Israel.
A Israel llegan judios de to-
das partes del mundo y se
traen sus lenguas, sus cos-

que buscarla en la propia
Historia. Cuando los judios
fueron expulsados de Espa-
fia se llevaron con ellos la
cultura del pais que les
echaba. En muchos casos
esa cultura fue desapare-
ciendo con el paso de los
afios como por ejemplo en
Holanda o Austria pero en
muchos otros paises como
en Turquia, Grecia, Bulga-
ria, etc., permanecid. Asi
pues, losjudios que viven en
Israel y cuyas familias,
como la mia, provienen de
es0s paises siguen a dia de
hoy conservando la cultura
espafiola.
- La Asociacion lIsraeli
de escritores en lengua
castellana (AIELC), de
la que usted es presiden-
ta, ayuda a esa perviven-
cia de la cultura espafio-
la en lIsrael, ¢verdad?
- Verdad. Al igual que el
resto de las nueve Asocia-
ciones lIsraelies de escrito-
res en otras lenguas no he-
breas (inglés, ruso, francés,
arabe, rumano, etc.) son im-
portantes para la perviven-
cia de éstas en lIsrael.
Obviamente la AIELC
sirve de ‘puente’ entre cul-
turas y, por lo tanto, entre

tumbres, sus paises. Un
refranes, sus ejemplo cl_aro
comidas, etC, |  Asociacion Israelide £ a fevista
con ellos. De . . )
hecho, en Is- ewritoresjmjengua una publica-
rael se dife- castellanaquiereserun cion qued la

i . AIELC edita
Zztler;)(:;ll'zsi din;;e- ‘quente[enjrem]tum/\ en lengua cas-
cimiento que Unpunto deencuentro tellana y que
oon sl e [Hiaacreacion & e e
do, y la ‘Pa- literariaque.enesta 3> En esta
tria’.d La F:ja- lengua, Mproduzcaen reVitS'ta' no solo
tria de todo articipan es-
judio es Is- todo elmundo F(:ritoregJ israe-
rael; su pais lies sino tam-
de nacimien- bién escritores

to puede ser cualquiera.
La razon de esta pervi-

vencia de la cultura y la len-

gua espafiola en Israel hay

espafioles contemporaneos
e, incluso de otras naciona-
lidades que escriben en es-
pafiol (México, Argentina,
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etc.). Creo que ésta es la
mejor forma de ‘dar a co-
nocer’ la poesia y la crea-
cién literaria en general que
a dia de hoy se produce en
lengua castellana.

Ese traspaso de infor-
macion, ese encuentro en-
tre culturas, se propicia tam-
bién desde la Asociacion
Israeli de escritores en len-
gua castellana a través de
otras actividades como con-
ferencias, seminarios, etc.
como el que hoy me ha trai-
do a vuestra ciudad, Cuen-
ca, y la semana que viene
me llevara a Barcelona.

Por otra parte, las diez
Asociaciones de escritores

Israelies en lengua no he-
brea se engloban bajo la Fe-
deracion de Asociaciones
de Escritores del Estado de
Israel, de la que soy secre-
taria. La Federacion tiene
ademas otras funciones, y
muchos mas objetivos, igual
de importantes. Uno de
ellos es el de la ‘traduccién’
de obras y poemas literarios
al hebreo para que todos los
israelies puedan tener acce-
so a ellos sin que el desco-
nocimiento de un idioma en
concreto pueda impedirse-
lo. Ten en cuenta que el
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multilinglismo de lIsrael
también tiene inconvenien-
tes y no solo ventajas. Su-
pone una riqueza cultural
envidiable pero, también
provoca problemas de co-
municacion.

Muchos escritores is-

raelies no conocen el He-
breo y escriben en su len-
gua materna, la lengua del
pais en el que nacieron.
Desde la Federacion tradu-
cimos sus obras y nos en-
cargamos de impulsar su di-
fusion.
- Y, ¢qué reflejan esas
obras? ¢Es el escritor is-
raeli un escritor compro-
metido?

- En este aspecto hay que
diferenciar entre dos tipos
de escritores: los que escri-
ben en hebreo y los que es-
criben en otras lenguas, o
lo que es lo mismo, aque-
llos que han nacido en Is-
rael y aquellos otros que vi-
ven actualmente en lIsrael
pero que han nacido en
otros paises y que se expre-
san mejor en su lengua ma-
terna.

Los que escriben en He-
breo si suelen reflejar los
conflictos sociales, y, politi-
cos del pais. Los que escri-
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ben en otras lenguas refle-
jan otro tipo de conflictos,
en concreto, el choque en-
tre culturas que ellos mis-
mos experimentan al venir
desde su pais de nacimien-
to a instalarse en su ‘Pa-
tria’. La adaptacion es dura.
El idioma, el dia a dia, las
costumbres, las comidas,
etc., diferentes hacen que
adaptarse sea complicado
produciéndose ese conflic-
to interno que es importan-
te en sus vidas, en su histo-
ria, y que por eso reflejan
en sus obras.

Recuerdo a un escritor
israeli que habia nacido en
Argentina y que ahora vive

en lIsrael. En uno de sus
poemas reflejaba esa con-
tradiccion, metaféricamen-
te, a través de dos rios, un
rio argentino, el Parand, vy,
un rio israelita, el Jordan, fi-
sicamente diferentes. El
Parana grande, el Jordan,
pequefio. Dos rios, dos pai-
sajes, con nada en comun.
Al igual que él percibia la
cultura argentina y la cultu-
ra israeli al confrontarlas, al
ponerlas una frente a la
otra: como dos culturas di-
ferentes con poco en co-
man.

No obstante, hay que
puntualizar que estos escri-
tores no permanecen ajenos
a lo que sucede a su alre-
dedor aunque no hacen una
denuncia politica de ello. Es
frecuente encontrar en sus
escritos (sobre todo en las
novelas ya que este géne-
ro, frente a la poesia, per-
mite una mayor proiundiza-
cioén en las descripciones de
costumbres, de formas de
vida, etc.) ‘figuras litera-
rias’ como por ejemplo, la
mujer arabe.

- Y, ¢de qué hablan los
escritores que escriben
en Hebreo?

- De la lucha del Pueblo Is-
raeli que es una lucha mal-
tiple.

Israel lucha, en primer
lugar por aunar culturas, por
ser nexo de union para las
distintas culturas que con-
viven en él, es decir, por ser
tolerante.

El pueblo israeli también
lucha por lo que le es co-
mdn al resto de los hombres
pero que en el judio cobra
mas consciencia: la lucha
por la existencia, la necesi-
dad de sobrevivir.

El israeli lucha ademas
contra el miedo, contra los
atentados, contra vivir cons-
tantemente bajo tension...;
un miedo que se ha tradu-
cido en los Gltimos tiempos
en un gran enemigo y no
s6lo para los israelies sino
para la ‘Economia’ de Is-
rael. Los escritores Israe-
lies también luchan contra
la grave crisis econémica
que en los dltimos tiempos
esta afectando al pais debi-
do fundamentalmente a la
falta de ingresos derivados
del turismo, que no acude
por miedo.

En definitiva, Israel lu-
cha por la Paz. Una Paz
complicada pero que cree-
mos posible. So6lo hay que



recordar como los israelies
han conmemorado el ultimo
aniversario de la muerte de
Isaac Rabin, un fiel defen-
sor de la Paz entre palesti-
nos y judios; salieron a la
calle a luchar por esa Paz.
- ¢En cudl de esos dos
grupos de escritores a
los que te referias ante-
riormente te incluirias
ta, Margalit?

- Bueno mi situacién es sig-
nificativamente diferente
porque, aungue mis padres
nacieron en Sal6nica (Gre-
cia) y mis ascendientes fue-
ran sefardies (sufrieron la
expulsion de Espafia y se
refiigiaron en Grecia) yo, en
realidad naci en Tel Aviv
porque con la ocupacion
nazi mi familia se vio obli-
gada a abandonar Grecia y
partieron hacia Israel. Asi
que tengo una mezcla muy
importante que obviamente
se refleja en mi obra.

Y, donde primero se re-
fleja es en el idioma. De los
doce libros que he publica-
do, seis estdn escritos en
Hebreo, dos son bilingiies y
cuatro estan escritos com-
pletamente en judeo - espa-
fiol.

De todas maneras yo,
ante todo, escribo poesia y
mi poesia es mas lirica, mas
tradicional, digamos menos
combativa aunque igual de
comprometida conmigo
misma y con mi realidad.
En ella hablo de filosofia, de
amor, de mis pensamientos,
etc.

No obstante también
tengo escritos de caracter
mas ‘politico’, aunque la
mayor parte de ellos son
consecuencia de un hecho
determinado que provocd
en mi ganas de expresar-
me. Por ejemplo, dos de mis
libros, ‘Cortijo quemado’ y
‘Alegrica’, versan sobre el
Holocausto judio porque mi

«Muchos escritores
jsmetie$jnoconoceizel
Hebreoyesmktien”siu

lenguamaterna, la

lengua delpaisenel
(juenacieron.
Desde la federacion
tradiicmossus obras
alHebreojnos
encargamos de impulsar
su difusion»

«Israellucha, enprimer
lugar,poraunar
culiaras.por sernexo
de union paralas
diferentes culturasque
amvivenenéfesdecir,
por sertolerante.

ElPuebloisraeli _
también luchapor lo
queleescomuinalresto
deloshombres: lucha
por laexistencia»

«EIl ‘muro[esta hoyen
todos tos medios de
__cmmkaaon._
Es unajuestionque
___hadespertado___
expectacion en todo
elmundopero adn
@ Pmti<Ial aJ lll
|0seseritores israelies
lo recojan en sus
obras de creacion»
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familia lo vivio de cerca y
eso me ha marcado mucho.
Mis abuelos, mis tios, toda
la familia, fueron asesinados
en Campos de Concentra-
cion durante la Guerra. Eso
lo llevo dentro, sin poder evi-
tarlo.

La Guerra del Libano
también me llevé a escribir
una serie de textos en los
que analizaba el conflicto,
mas bien, sentia el conflic-
to bélico desde el punto de
vista de una ‘madre’. Los
atentados, también, me han
hecho escribir.

- ¢Hablara del muro que
partird Cisjordania?

- El ‘muro’ estd hoy en to-
dos los medios de comuni-
cacién. Es una cuestion que
ha despertado expectacion
en todo el mundo pero adn
es pronto para que los es-
critores israelies lo recojan
en sus obras de creacion.

- Hablaba antes de la tan
ansiada ‘Paz’ entre ara-
bes e israelies y afirma-
ba creerla posible, {Son
los llamados ‘Acuerdos
de Ginebra’ una posibili-
dad real para esa ‘Paz’?.
- La verdad es que no he
tenido oportunidad de leer-
los todavia aunque, obvia-
mente sé de ellos.

Los ‘Acuerdos de Gine-
bra’ plantean una solucién
muy parecida, yo diria prac-
ticamente igual, a la que en
su dia planted Barak a Ara-
fat y Arafat no acept6. Aun-
que creo que hoy estos ‘pla-
nes’ si podrian salir adelan-
te y convertirse en un
acuerdo definitivo. El tiem-
po dird... Ten encuentra que
este tema, el de la fronte-
ra, es un tema muy compli-
cado. En primer lugar por-
que nunca podrén regresar
a sus tierras los palestinos
desplazados ya que ello su-
pondria la l6gica desapari-
cion del Estado judio.
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En estos meses defrioy hielo
Alguimia para
conseguir un
rico aguardiente

Pueblos de La Serrania realizan en estos
dias la singular ‘alquimia’ sobre el orujo
procedente de lavendimia, para conseguir
el familiar aguardiente.

ENRIQUE BUENDIA

on los primeros frios
del final de noviem-
re comenzaba a ela-

borarse aguardiente por los
pueblos conquenses de La
Serrania. El Unico ingre-
diente a usar en esta activi-
dad tan tradicional es el oru-
jo de la uva, producto resi-
dual del fruto de la vendi-
mia una vez que los racimos
de las vides son prensados,
a pie 0 con maquina.

Es como saben, un fiel
acompanfante del mosto en
las tinajas, dispuesto inicial-
mente para colaborar en la
formacidn del vino y poste-
riormente tomar su protago-
nismo ‘escondido’, en la
maégica transformacion que
‘sufre’ en el solicitado
aguardiente. Este orujo al
que me refiero esta forma-
do por pedunculos (raspas
y escobajos), pieles (holle-
jos), semillas (pepitas), con
un contenido en agua inte-
resante. Todo lo dicho me
comentan, «forma parte de
una tercera parte del con-
tenido total de uva recogi-
da inicialmente en vendimia,
aproximadamente...».

En la caldera del alam-
bique se echa el orujo y se
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pone en la lumbre, prepara-
da con anterioridad. Dicen
los entendidos «que la me-
jor lefia a usar para dar ca-
lor es la de las vigas de las
casas que se han derribado
por alguna causa... Tales
maderos se recogen y guar-
dan para la ocasion de ‘sa-
car’ aguardiente...». Pero,
si no existe este tipo de
lefia, ya saben los aguarden-
teros cual usar: «es buena
la de encina y roble,
pero...».

El recipiente donde se
alambica se cierra herméti-
camente, una vez lleno, se-
llando las aberturas con
masa (harina y agua, otras
veces con ceniza y agua)
para que no se pierda nada
de vapor y se mantenga su
calidad, aunque también sir-
va para dar seguridad al
proceso.

Después se coloca el
tubo que conduce el vapor
desde la caldera al serpen-
tin, que pasa por un recipien-
te con agua fria para que se
licué el vapor, y que en la
parte inferior tiene una es-
pecie de grifo por donde sale
el aguardiente que caera a
un recipiente dispuesto para
su recogida, controlada
igualmente su capacidad
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Eni

para luego las oportunas
mediciones.

«Extraido unos 20 6 25
litros de aguardiente, se
comprueba si sigue salien-
do fuerte. Esta comproba-
cién consiste en coger un

poco de aguardiente del que
se estd destilando en ese
momento y echarlo al fue-
go, si se produce un fogo-
nazo fuerte significa que el
aguardiente sale con mu-
chos grados de alcohol y



délacreacionde ‘orujo

podemos seguir destilando
y si no hay que cambiar el
orujo de la caldera». Es
como me dicen estos curio-
sos alquimistas, ‘la prueba
del algoddn’ para determi-
nar si se continlia o0 se para

el proceso. «Hay otro modo
y es recoger el liquido que
va saliendo en un vasito,
taparlo con la palma de la
mano y agitarlo, si salen
muchas gargantillas en su-
perficie del mismo, es que
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el aguardiente que esta sa-
liendo tiene una alta gradua-
cion...», me comentan.

Supongo que la palabra
alambique ya es conocida
suficientemente, un matiz
para afiadir, procede del
arabe: al («el»)-ambic (“tina
para destilar”).

Y ya que estamos en
faena explicativa, les diré
que este aparato consta, de
una caldera donde se pone
ese orujo de conversion
para ser destilado. Me ad-
vierten, que estas heces,
este orujo, esta separado del
fondo de la caldera por unas
cribas en los aparatos mo-
dernos, por unas ‘parias’ de
centeno en los antiguos
alambiques o alquitaras,
para que no se pegue el oru-
jo; hay también un tubo para
que salgan los vapores ob-
tenidos fruto de la gran can-
tidad de calor que se usa
sobre el depdsito-caldera y
de un refrigerante-serpen-
tin en donde se condensan.

Acabada la postura usa-
da, se abre la parte supe-
rior de la caldera para que
ésta pierda la presion. Lue-
go se quita del fuego la cal-
dera y se expulsan los res-
tos del orujo. Una vez he-
cho esto, el alambique esta
dispuesto para una nueva
destilacion.

Los estudiosos nos ha-
blan de las primeras notas
sobre un alambique, en prin-
cipio rudimentario, destina-
do a preparar el mercurio,
en los albores del siglo | de
nuestra era, en textos de
Plinio y Dioscérides; luego
serian los arabes, previa
evolucion logica del artefac-
to, los que lo disefiarian de
forma muy parecida a como
lo vemos hoy. Khalid Ibn
Yasid le dio una configura-
cién parecida a la actual.

La elaboracién artesanal
del aguardiente ha pasado

de padres a hijos, genera-
cioén tras generacion, estan-
do arraigada en la cultura
culinaria del pueblo por lo
que se utiliza en la elabora-
cion de gran cantidad de
dulces y licores.

La imagen de esta ma-
fiana es de por si curiosa.
Un efectista ‘bodegon’ he-
cho con vasijas de cobre,
lefia y mesa con viandas
(unos huevos fritos, lomo y
chorizos, también naranjas
y platanos, sin faltar la bo-
tella del fino aguardiente del
afio pasado, ahora ‘retoca-
do’ con miel o finas hier-
bas). Cerca, un gran reci-
piente donde descansa el
‘orujo’, restos de uvas tinta
y vino que nuestro aguar-
dentero va a usar en la ob-
tencion del destilado y de-
seado liquido blanco, el
aguardiente.

Ahora es tiempo, para
poner anis en grano en la
caldera sobre el ‘casco’,
porque asi se le quita seque-
dad al resultado de la desti-
lacién, dando, un aguardien-
te mas ‘fino’. Luego, se
tapa la caldera, y el agua de
refrigeracién comienza a
funcionar alrededor del ser-
pentin. Una o dos horas
arde la madera bajo la enor-
me olla hasta que comien-
ce a ‘salir’ el aguardiente
en el otro recipiente en don-
de se produce la condensa-
cién oportuna. Asi se con-
seguird aguardiente, con
22° a 25° de alcohol...

Su uso se ha puesto de
moda. Un ‘chupito’ matinal
0 nocturno. A cualquier
hora. Dicen que facilita la
digestion y que es muy ge-
neroso. Si lo sabrdn nues-
tras gentes, aquellas que
tenian y tienen oficios du-
ros, gancheros, peladores
de pinos, camioneros y de-
maés... Hoy, se toma por
gusto, simplemente.
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Greguerias apocrifas

Todas las tardes se acercaba al borde del estanque y sacaba a pasear un rato a las ranas.

Durante el gran chaparron ningln delincuente refugiado bajo marquesina puede ser detenido.

En un momento del desarrollo de la Humanidad sélo ciertos monos irreflexivos decidieron
transformarse en hombre.

Existe siempre una «caja» a la que el bateria de jazz odia mas que a las restantes.

Solia convertirse, con frecuencia, en minusvalido del ojal equivocado de la camisa.

Envejecer es vivir.

El loco del pueblo, cada mafiana de escarcha, pretendia pasarle un cepillo al campo.

El inventor de la %uillotina con_lo que verdaderamente llego a ganar dinero fue con la patente de los
cierres metélicos de los comercios.

- Dormia la siesta con una entrega digna de los habitantes de Pompeya o Herculano.
- jCuéntos afios de mansedumbre y resignaciéon para seguir llamando pan al pan y vino al vino!.

- Un mundo en el que tanto abunda la fealdad no puede permitirse el perder cada tarde millones de
bellisimas puestas al sol.

- ll\lulr]ca osfiéis de esas nubes inconstantes que tan pronto parecen un caballo al galope como el mapa de
talia.

Las alas de los murciélagos estan hechas con tela de paraguas.

Tosia en un lenguaje tan extrafio e incomprensible que no se pudo hacer nada por él.

Nadie sabe explicar las causas de la profunda depresion en la que suele caer la almeja.

La unica formula para llegar a viejo es saber pedalear contra el tiempo.

Nunca llegd a recuperarse del esfuerzo que se vio obligado a hacer para salir con expresién inteligente
en aquella fotografia.

Jardin pulquérrimo: cada arbol poseia su propia papelera para las hojas del otofio.

Le hicieron una cesarea con toda urgenciay dio a luz lo que los médicos temian: una enorme sandia.

La lectura de greguerias pocas veces llegara a conducir a nadie al suicidio.

Carlos Flores

La forma mas flexible
de aumentar sus ahorros

El Plan de Ahorro maés rentable, a
medio y a largo plazo, que le
permitird destinar sus ahorros a la
formacién de sus hijos, ofrecerles la
posibilidad de estudiar en el
extranjero y realizar también sus
propios proyectos, como asegurarse
una jubilacién tranquila, estrenar
coche nuevo...

Liquidez y flexibilidad
n Rentabilidad garantizada

Atractiva fiscalidad

Informacién clara

Plan de Ahorro RuralElexiMax Teniendo todo esto en cuenta, le interesa este Plan
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Desea a todos los
valverdenos y visitantes
Carretera de Valencia, Km. 1. (Poligono Cuberg) unaS muy felices fieStaS

Teléfono: 969 23 14 42. CUENCA
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'EnRutaly CCMajadahonda

Porla Hoz del
Huécar hasta el
Mirador del Cefo

El sabado 6 de diciembre iniciamos la ruta
desde nuestro punto de reunion en el Par-
que de laTrinidad. La ruta prevista para este
dia era por La Atalaya, sin embargo, la vi-
sita de algunos compaferos del Club Ci-
clista de Majadahonda, nos parecié una
buena oportunidad para gozar de una de
las rutas cercanas a Cuenca con mas inte-

rés.

Pablo Martinez Espejo
Club ‘En Ruta’

| Club Deportivo En
Ruta lleva a cabo
una jornada mas un

atractivo recorrido por las
maravillas de nuestra pro-
vincia. En este caso descu-
briendo los encantos de la
Hoz del Huécar hasta més
alla del propio nacimiento
del rio.

Comenzamos el recorri-
do por carretera hasta Pa-
lomera, donde iniciamos la
subida hacia Buenache de
la Sierra por un camino que
luego abandonamos para
llegar hasta el Mirador co-
nocido como “El Cefio”.
Tanto este mirador natural
sobre la Dehesa de Cotillas
y Tierra Muerta, como el
trayecto de bajada hasta
Palomera, han sido recien-
temente arreglados y sefia-
lizados como rutas de “pe-
quefio recorrido”, también
conocidas como “PR”.

El mirador muestra un
atractivo paisaje serrano de
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pinares y sabinares. Cien-
tos y cientos de hectareas
despobladas con gran valor
natural se muestran ante
nosotros. Se trata de Tierra
Muerta; multitud de peque-
fios cerros con el pueblo de
La Cierva y Collado Bajo
al fondo. Es un magnifico
lugar para escuchar “La
Berrea” a finales de sep-
tiembre y primeros de octubre.

La ruta continda por ca-
minos a través de una hoz
inesperada y desconocida.
Se trata de una nueva for-
macion de roca caliza, por
otra parte tan habitual para
los conquenses. Cuenca no
deja de sorprendemos. Zo-
nas proximas o cercanas
guardan secretos de gran
valor.

La bajada tiene mucho
barro y de momento no es
adecuada ni para coche
todo-terreno. Después nos
metemos por una senda so-
bre la roca caliza, para pos-
teriormente entrar literal-
mente en el Arroyo de La
Rambla. Las sendas se con-

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Crénicas de Cuenca. #361, 3/1/2004.

MiradordeEl Cefio, una balcén naturalsobre TierraMuerta, que recientemente ha sido arre-

gladoy sefializado como itinerario de pequefio recorrido (PR).

Elagualamelarocay nos muestra unaincipiente Hoz, Bajarla en bicitiene sus dificultades
porlaspiedrasyporto escurridizo delfirme,pero imrca ladiferencia con los vehiculos 4x4.

En Palomeranos esperaban unas buenasgachas con tocino, lomoy chorizos, sin duda mejor

que lastipicasbarritas energéticas que solemos usary que nos dejan satisfechos.

funden con el pedregoso
arroyo y es inevitable que,
de vez en cuando, alguno
tenga que mojarse los pies.

El arroyo, caracterizado
por su caracter torrencial de
rambla que en verano esta
seca, se junta con el verda-
dero Rio Huécar muy cer-
ca de su nacimiento y for-
ma la zona denominada
“Las Pozas de Palomera”,

un lugar con mucho encan-
to y que en verano permite
un atractivo bafio en sus
siempre frias aguas.
Desde este paraje la
mta transcurre por una pre-
ciosa sendajunto al rio has-
ta el pueblo de Palomera,
donde nos esperan unas
buenas gachas con tocino,
chorizos y lomo. Un tentem-
pié que algunos de broma



comentaron que era mejor
que las tipicas barritas ener-
géticas que solemos usar.
Satisfechos y contentos
afrontamos el final de la
ruta, que sin duda, creo que
era lo mejor de todo el re-
corrido.

La carretera de Palo-
mera atrae tanto por su
atractivo natural y paisajis-
tico como por tratarse de

LasPozasdePalomera un lugarcon mucho encantoy que en veranopermite un atractivo bafio
ensussiemprefrias aguas.

Lasenda desdeelMerendero del Cerro Socorro nos lleva bajéla roca hacia Cuenca.

una larga y poco pronuncia-
da cuesta abajo que nos lle-
va “aguas abajo” por nues-
tro propio peso, sin embar-
go nos queda un Ultimo es-
fuerzo que hacer. Toma-
mos la carretera hacia el
“Cerro Socorro” y tras la
subida al merendero nos in-
ternamos en una preciosa
senda bajo la roca.

No tardamos en descu-
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Proximas rutas MTB

Sabado 3 de enero:

“BUENACHE DE LA SIERRA Y NACIMIENTO DEL

CAMBRON?”

Longitud: 50 kms
Dificultad: Media - Alta
Ciclabilidad: 98%

Jueves 8 de enero:

“RUTANOCTURNA LUNA LLENA”

Longitud: 25 kms
Dificultad: Baja
Ciclabilidad: 100%

Domingo 11 de enero:

“RUTADE LA LAGUNADE ELHITOY DE LA CIUDAD

ROMANA DE SEGOBRIGA”

Longitud: 40 Km.
Dificultad: baja.
Ciclabilidad: 100%

brir la impactante belleza
del casco histérico de Cuen-
ca entre las rocas de la hoz,
un paisaje inolvidable del
que nunca nos dejamos de
sorprender y que justifica
sobradamente la inclusién
de Cuenca como Patrimo-
nio de la Humanidad.

Algunos compafieros de
Madrid comentan las exce-
lencias de Cuenca como lu-
gar para vivir y disfrutar de
la naturaleza. Posiblemen-
te la llegada del AVE posi-
bilitard& que muchos madri-
lefios trasladen su residen-
cia a esta preciosa y entra-
flable ciudad.

Nuestro camino trans-

(¢ Nueva coleccion
de novias

Hlusionados contigo

Centro CModa
C/Cfose Cobo 9

Cuenca

curre por “La Cueva de la
Zarza” hasta el Parador
Nacional de Turismo y el
remate final a nuestra ruta
fue cruzar el Puente de San
Pablo y la llegada a la Ca-
tedral.

Satisfechos y henchidos
de orgullo por mostrar nues-
tra hermosa ciudad, nos
despedimos de nuestros
amigos de Madrid, con los
que quedamos para proxi-
mas convocatorias. Posible-
mente, como el afio pasa-
do, nos tocard desplazarnos
a nosotros para llevar a
cabo una ruta de largo re-
corrido que coordinan has-
ta la ciudad de Avila.
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Organizadopor laA.C. EIMuro-

En Montalbo se
escucharon los
villancicos

Ocho grupos se reunian en la Iglesia Santo
Domingo Silos de Montalbo para ofrecer a
todos los que quisieron asistir una exce-
lente muestra de villancicos.

ENRIQUE BUENDIA

0 he dejado nunca de
sorprenderme ante
los comportamientos

de mis semejantes al prepa-
rar o resolver manifestacio-
nes tradicionales que estan
arraigadas popularmente.
Fiestas, costumbres, cantos
de mayo o villancicos...

La cosa tuvo fecha y lu-
gar: domingo 21 en Montal-
bo. Y también nombre para
el detalle: | Certamen de
Villancicos. Esfuerzo orga-
nizativo de los montalbefios
miembros de la Asociacion
Cultural ‘El Muro’, a los que
dedico mi aplauso, capaces
de entregar su tiempo do-
minical para resolver con
acierto y sencillez, no exen-
to de complicaciones, la
presencia y participacion de
ocho agrupaciones entre
rondallas y grupos, llegadas
desde diversos pueblos de
la provincia y de la capital
conquense. Ocho modos de
expresar su alegria ante la
Navidad; ocho maneras de
entender la posibilidad del
detalle cultural para magni-
ficar el acontecimiento al
que se ofrecia el calor de
sus musica y voces, también
aplausos: la Navidad, el Na-
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cimiento de Jests de Naza-
ret en Belén de Judea.

En la Iglesia Parroquial
de Santo Domingo de Silos,
un bello templo de planta
rectangular con elementos
constructivos de los siglos
XV al XVIIl y, delante de
su altar mayor, sintiendo la
mirada de la imagen de Je-
sts de la Columna, patron
de la localidad, tuvo lugar el
Certamen.

Durante mas de una
hora, grupos representati-
vos de las comarcas con-
quenses pasaron por el es-
cenario, a pie de presbite-
rio, para mostrar al pueblo
que escuchaba la rica va-
riedad de mdsicas y letras
relativas al acontecimiento
de la Navidad.

Los sonidos de los villan-
cicos se hacian sitio entre
las paredes de la parroquia
y se expandian por su boé-
veda de aristas hacia un cie-
lo sin nubes, sustituyendo
aqui, por unos instantes a
otros ecos, estos relaciona-
dos con la anterior festivi-
dad a JesUs de la Columna,
su credo, las danzas...

Los villancicos cantados
con fuerza y delicadeza por
cada grupo, por cada per-
sona, joven o adulto, mujer
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o0 varén, entonaban esos can-
tos alegres, emotivos, tan
descriptivos del tiempo en
que ocurriera la alegria del
acontecimiento de ese Na-
cimiento que tanto se desea-
ba por parte de los judios.
Las bandurrias, laudes y
guitarras, algin que otro
acordeon, zambombas y al-
mireces mostraron su talan-
te acariciador, mientras que
los diferentes grupos daban
a conocer sus dos villanci-
cos, unos creados por los
propios musicos directores,
otros sacados del acerbo
popular, algunos sacados de
esa tradicidn oral que se nos
va escapando lentamente
en el alma de las personas
que se van marchando...
No tengo sitio para des-
tacar a nadie; todos los par-
ticipantes sin excepcion de-
mostraron un alto nivel de
registros sonoros, desde los
méas peques a los mas ma-
yores. Sonidos que venian
hacer realidad los esfuerzos
de un grupo de musicos que
andan por nuestros pueblos
ensefiando el valor de las
notas que se escriben en los
pentagramas. Para vo0so-
tros, Rian y Antonio, segu-
ro que me dejaré alguno,
vaya mi reconocimiento por
vuestro quehacer.
Comenz06 su actuacion
la Rondalla de Huete, inter-
pretando ‘La Virgen fue la-
vandera’ y ‘Los pastorci-
llos’ (Beamud); seguiria
después la Asociacion Mu-
sical Santo Domingo de Si-
los (Carboneras de Guada-
zadn, con ‘Noche Feliz’ y
‘Danzad pastores’. En ter-
cer lugar actuaba un Trio de
Cuevas de Velasco, cantan-
do los villancicos “‘Soy un
pobre pastorcillo’y ‘Yo lo
he visto’, este Gltimo una
joyita de muchos afios atras,
me contaban. Los de Sotos
ocupaban posteriormente el

estrado para aportar su li-
nea melodica y popular con
sus ‘Coplas de Aguilande-
ros’ y ‘Angeles y Serafi-
nes’. La Rondalla de Vellis-
ca dirigida por Rian inter-
pretaba ‘Hoy es Navidad’,
cerrando con un titulo cu-
rioso, ‘Campanas..., las de
Belén. Voces y Esparto de
Cuenca, ponia el acento tra-
dicional en un villancico de
la localidad de Villares del
Saz, ‘Ardia la zarza’ y otro
parrillano, el ‘Romancillo de
‘La cieguecita y las naran-
jas’. El grupo musical ‘La
Candelaria’ mostraba la
creatividad de Lucia, su di-
rectora en su personal vi-
sion de la Navidad, ‘Cande-
la de Belén’y ‘Tengo, ten-
go’, eran los villancicos pre-
sentados, llenos de alegria
y personalidad. El cierre lo
puso la Rondalla de la Aso-
ciacion ‘El Muro’ de Mon-
talbo, que era la organiza-
dora del Certamen, que es-
tuvo dirigida por Toni, escu-
chando los presentes los vi-
llancicos ‘Bendito tu Sefior’
y ‘La Muia’.

Al final de las actuacio-
nes, los grupos se reunieron
en un Unico canto de villan-
cico, ‘San José le fue ade-
lante’, que resultd6 muy her-
moso y aplaudido.

Al acabar, los comenta-
rios se trasladaban hasta el
lugar donde la Asociacion
‘El Muro’ habia preparado
la comida. En ella se entre-
garon a los responsables de
los grupos un disco compac-
to con los temas interpreta-
dos en el certamen, un bo-
nito detalle, si sefior.

El saludo final de la Aso-
ciacion organizadora fue
contestado con un fuerte
aplauso de reconocimiento
a su labor de todos los pre-
sentes y por el trato otor-
gado. El afio que viene sera
la Il Edicion. Felicidades.
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KIOSKO SANTA ANA

-ARTICULOS PARA DESPEDIDAS DE SOLTEROS/AS.
- PRENSA, REVISTAS, CHUCHERIAS, REGALOS.
- SE PREPARAN BOLSAS PARA CUMPLEANOS.

Escultor Jamete, 3 bajo. Tel.: 969 22 12 27. CUENCA
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Atalaya

Roberto de Saint Lagu

Hoy les sugerimos

Navidades por decreto

|n los tiempos convul-

|sos que vivimos, pero

/anquilos y confortables

en nuestra vida diaria, porque

las diatribas se lanzan entre

otros, en paises lejanos, los

muertos que adornan nues-

tros telediarios a la hora de

comer para abrimos el apetito, también los ponen

otros, y las catastrofes naturales o artificiales, pa-

san de largo por nuestra puerta. Esta felicidad ar-

mada, que no tiene de qué defenderse, se va con-

virtiendo poco a poco en autista porque la monoto-

nia que imprime el tiempo en este tipo de existen-

cia, sin problemas reales e importantes de los qué

ocuparse, lleva al fin de la comunicacion, por inne-
cesaria.

Lo que importa es que la economia va bien, aun-
que en realidad no sabemos muy bien por qué.
Recibimos a cada instante un entramado de noti-
cias sobre ella, que por su abundancia, se entre-
mezclan los conceptos que las inspiran y las hacen
ininteligibles, que acaban llenando las cabezas de
un ovillo difuso en el que es dificil seguir la guia.
La amenaza latente es que esto falle de repente,
sin avisar, y toda esta muelle vida -ya un poco abu-
rrida, la verdad- se vaya al garete, y entonces nos
asalten los problemas y las noticias pesimistas se
refieran a nosotros. Entonces, nos asaltara la de-
presion y no tendremos ganas de celebrar las fies-
tas navidefias, no por abulia, por dejadez, como en
los tiempos armdnicos, ahora sera con causas jus-
tificadas, porque nos encontremos solos y desvali-
dos en el pase del resumen de las noticias del afio,
en cuyas imagenes tragicas aparecemos nosotros.
Eso es el infierno, pensarlo ahora.

Hay que arreglar la casa, porque se nos hunde.
Y no hay cosa peor que imaginar que pasan cosas
horribles en los escenarios que en ese momento
contemplamos impertérritos e inmaculados. Ese
cosquilleo interior, producto del vértigo ante la ava-
lancha intangible de un peligro inconcreto que se
nos viene encima inminentemente. Esa sensacion
de peligro acechando en la nada impalpable, es la
que nos mantiene despiertos, para que la desidia
no obnubile nuestros sentidos cuando todo va bien
y mantenemos alerta para que no vaya mal.

La evolucion de la sociedad espafiola, vista des-
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de ahora que celebramos merecidamente el vein-
ticinco aniversario de la Constitucion, ha sido im-
presionante, cuando menos, asombrosa. Como ha
perdido el miedo esa sociedad timorata, acomple-
jada e indefensa de los primeros afios de la Mo-
narquia. Lo que han tenido que pasar y han pasa-
do en los tiempos de la Transicion. Tan confiados
y mansos, inermes, ante el primer desalmado que
se subia a un tablado y, micréfono en ristre, pro-
metia y prometia disfrazado con una piel de oveja
sobre sus espaldas, su primera victima propiciato-
ria. Hoy, cualquiera monta relojes aprendiendo en
un curso por fasciculos. El descaro se ha hecho
patrimonio de la sociedad llana y le sacan los colo-
res a cualquiera; se ha perdido el temor a la auto-
ridad de tramoya para la que antes nos pedian res-
peto; se disolvid en el aire rendir pleitesia al famo-
so que salia en la tele; hoy si se pone chulo, lo
cuelgan de una farola. Eso es lo que a su vez pro-
duce pavor, ese perderle el miedo al miedo: de la
confianza se pasa a la osadia, y para quien no con-
trola bien sus pasiones, de ahi, a la desvergiienza,
hay un paso. Cuando por nada se quiere perder lo
gue se ha conseguido con tanto esfiierzo y se des-
confia de todo y de todos, ahi estd agazapado, al
acecho, el peligro. Esto si es verdaderamente
asombroso, la pasividad y el entreguismo hacia el
que se ha visto tendente a la gente con respecto al
poder; ya puede ser sospechoso de pasividad ante
catastrofes, auspiciar otras por venir y un largo
etcétera de contradioses de todo tipo y calibre; pero
ante la revalida que suponen las urnas, salen otra
vez a flote. No es que el pueblo se haya hecho
conservador, es que, como decia antes, quiere con-
servar lo que tiene, tan sufrido conseguirlo; y como
el barémetro econdémico va bien, pues todo va bien
y confio en este pequefio de bigote, que aunque no
me gusta lo que hace y dice, es verdad que vivi-
mos mejor y tenemos mas. Diga lo que diga el otro
larguirucho y chepudo, que miente, mas mientes tu
que prometes y yo no veo nada; aungue sea con-
fundir el culo con las témporas.

Hay que salvaguardar la Navidad, mafiana mis-
mo y por decreto. Estd amenazada seriamente por
el ateismo, el infiel que ya tenemos en el portal de
casa y los nubarrones que nos acometen desde
todas las direcciones de la rosa de los vientos. A
ver a quién le echamos la culpa ahora.



So6lo habia un motivo para hacer cambios en un BMW Serie 3:
la nueva Serie 3 Advance.

Nuevo 320d Advance:

Serie 3 Advance

?gﬂiir.'% Pintura metalizada
- 6 Velocidades Faros antiniebla
- Llantas 16~ Ordenador de a bordo

¢Tegusta conducir?

- Tapiceria de Telay Cuero Radio Business con CD frontal

Equipamiento Advance disponible en toda la gama de BMW Serie 3 Berlinay Touring.
RV.R recomendado 320d Advance 32.000 €. Impuestos Incluidos.
Emisiones de C0O2:153 gr/lkm. Consumo promedio: 5,7 100km.

Tello Motor, S.A.
Avda. Cruz Roja, sin.
Tel.: 969 23 02 00
Cuenca

www.bmw.es/tellomotor
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Ya a la venta

Pisos de 2 y 3 dormitorios de primera calidad

y zonas comunes.
Haga ahora su reserva en la zona mas
deseada de Cuenca.

Memoria de Calidades:

Fachada en ladrillo caravista.

Cocina amueblada con encimera de duropal, horno,
placa vitroceramica y campana extractara.

Armarios empotrados en todos los dormitorios vestidos
con estante divisor, barra de colgar y cajoneras.

Tarima flotante de primera calidad.

Bafio principal dotado de lavabo encastrado con encimera
de marmol, espejo decorativo y mueble de bafio.
Calefaccion y agua caliente individualizada con caldera
estanca de gas.

Urbanizaciéon privada con piscina, gimnasio, vestuario,

aseos, zonas verdes y pista polideportiva.

INFORMACION Y VENTA

Fermin Caballero, 7-1° - Cuenca

Tel.

969 226 211 -969 226 212

WWW.grupogv.com



