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a exportacion, el
futuro de las
empresas de laregion

Las empresas de Castilla-La Mancha,
exportan, sobre todo, apaises dela UE

César Garcia Paniagua, pre-
sidente del Consejo de
Promocién Exterior de
CECAM, ve enla exporta-
cién-unade las tablas de sal-
vacion de la economia re-
gional.

Por este motivo explica las
pautas que deben seguir las
empresas para exportar,
ademas de recordar que, las
exportaciones, en la

dad, representan el 20% del
PIB mundial, al mismo
tiempo que los expertos
predicen que lainternacio-

nalizacién del comercio se
va a intensificar segun pase
el tiempoy las empresas en-
cuentren nuevos mercados
para sus productos.

Ademas de esto, explica el
importante papel que tie-
nen las organizaciones. En
este caso, CECAM y sus or-
ganizaciones miembro lle-
van mas de quince afios co-

las actividades de comercio
exterior, realizando estu-
dios de mercado, misiones
comerciales, asicomo inun-

H18 parados menos
en Guadalajara

La provincia de Guadalajara presenta un 4,18% menos de

parados que en diciembre de 2012, lo que supone que en
la actualidad hay 1.032 desemplOeados menos que hace
un afio. En cuanto a la tasa de paro, la provincia alcarrefia

continda siendo la que presenta un indicador mas bajo,

concretamente cuenta con una tasa del 18,24%, frente a
la media regional, 25,43% y nacional, 20,69%.
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oseas

do alas empresas en mate-
ria de comercio exterior.
También les ayudan con la
realizacion de jornadas in-
formativas relacionadas
con mercados internacio-
nales, ademas de facilitarles
contactos con las oficinas
comerciales en el exterior.

CECAM, ademas, para lle-
var a cabo esta funcion, tra-

rar la promocion exterior
de nuestras empresas.
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GRATUITO

Los empresariosven positivo el
papeldeljurado arbitral

La Confederacion Regional
de Empresarios de Castilla-
La Mancha (CECAM), los
sindicatosUGTyCCOO y
la consejeria de Empleoy
Economia de Castilla-La
Mancha, han renovado el
11 Acuerdo de Solucidn
Auténoma de Conflictos
Laborales de Castilla-La
Mancha (ASAC).

Gama Vehiculos Comerciales: consumo mixto (/100km) desde 4,6 hasta 9,4. Emisiones CO2 (g/km) desde 119 hasta 249.

Renault e

Es beneficioso
tanto para empre-
sas como trabaja-
dores contar con
un drgano que
permite dirimir
problemas de ma-
nera amistosa

El presidente de CECAM,
Angel Nicolas, ha reivindi-
cado elacuerdo y el didlogo
constante de las partes y ha
destacado la importancia
deljurado Arbitral de la re-
gién, en funcionamiento
desde 1996 como drgano
conciliador en materia de
conflictos colectivos.
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