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Las jornadas de Top Direccion
seran en octubte y noviembre

Estan dirigidas a empresarios y directivos que quieran
redisefiar la estrategia con sus clientes y para aquellos que
deseen potenciar el talento de sus colaboradores

Marta Sanz/ Guadalajara

CEOE-CEPYME Guadalajara,
junto con la Confederacion de
empresarios de Castila-La
Mancha (CECAM) y patrocina-
do por la Junta de Comunidades
de Castilla-La Mancha y Caja
Castilla-I.a Mancha, contindan
desarrollando sus ciclos de jorna-
das de Top Direccién que empe-
zaron al principio del verano, en
esta ocasion, entre los meses de
octubre y noviembre tendran
lugar dos nuevas ponencias, la de
liderazgo, cémo gestionar el ta-
lento en momentos inciertos y
sin miedos y la de Marketing, es-
trategias de clientes en épocas de
crisis. Dos exposiciones que
aportaran una nueva visién e
ideas de como actuar frente ala
actual crisis econémica. Unos
cursos que ofrecen un servicio de
alto nivel y con un gran valor afia-

dido en cuanto ala formacién
Asi, la primera que tendra lugar
sera la de Liderazgo, el 9 de octu-
bre, que correra a cargo de Pilar
Jericé, quien mostrard a los pre-
sentes como se puede desarrollar
la capacidad de liderar a las per-
sonas, asi como desarrollar el ta-
lento de sus colaboradores, todo
ello a través de dinamicas practi-
cas y sencillas aplicaciones que se
pueden poner en practica en el
dia a dia del trabajo de las empre-
sas.

Nuevas jornadas

Ya en noviembre, concretamen-
te el dia 4, tendra lugar el tercer
seminario de la serie Top
Direccién  organizada  por
CECAM en colaboracién con
CEOE-CEPYME Guadalajara.
En esta ocasién se hablara de

marketing, mas concretamente
de estrategias de clientes en
época de crisis. Este seminario
serd impartido por Luis Huete,
con el objetivo de que el empre-
sario o el directivo conozcan las
ideas practicas de éxito para me-
jorar ]a gestion comercial y, todo,
a través de 10 puntos, que se des-
velan con las palancas que pose-
en los directivos para transfor-
mar y centrar sus negocios en el
cliente, y como estas claves posi-
bilitan que su empresa crezca en
época de cfisis.

Ambas jornadas estan dirigidas a
aquellos empresarios y equipos
directivos que quieran desarrollar
y potenciar el talento de sus cola-
boradores, asf como para aque-
llos que deseen redisefar su estra-
tegia frente a sus clientes y apos-
tar por una fidelizacién de estos.

coyuntura

Vuelven los cursos

de alta direccion de
CEOE-CEPYME

Elliderazgo, las finanzas yla
negociacion seran los temas elegidos
paralas tres nuevas jornadas

Marta Sanz / Guadalajara
Dentro del plan formativo para el
dltimo trimestre de 2009, el
Centro de Estudios Superiores
Empresariales de CEOE-CEPY-
ME Guadalajara, ha organizado
tres nuevos cursos de alta direc-
cién que se basaran en el lideraz-
g0, las finanzas y la negociacion.

Cursos que estan dirigidos, prin-
cipalmente, a los empresarios y
altos directivos de las empresas en
los que podran conocer, desde las
herramientas encaminadas ala sa-
tisfaccion personal, el autocono-
cimiento y la actitud mental posi-
tiva para poder aplicatlo tanto en
su vida personal como en la pro-
fesional hasta ver las ltimas téc-
nicas usadas en la negociacion

entre las empresas, los clientes y
los propios compafieros, pasan-
do por las ultimas novedades en
el tema de las finanzas.

Estas jornadas monograficas de
alta direccion tendran lugar, el 22
de octubre la que versara sobre el
liderazgo, las finanzas se veran el
29 del mismo mes, mientras que
ya en diciembre, mas concreta-
mente el dia 3,los empresarios y
directivos de las empresas podran
conocer las tltimas técnicas en
negociacion.

Ademas, hay que recordar que
estos cursos estan gestionados
para beneficiarse de la bonifica-
ci6én mediante las cuotas a la
Seguridad Social de cada empre-
sa.
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