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MOf ati]la— Morasa

E. de G./Guadalajara

En elafo 1968 crea su propia
empresa, denominada
ELECTRONICA MORA-
SA. Con domicilio en C/
Arcipreste de Hita, 20 de
Guadalajara, dedicada en
principio a la reparacién de
radio y television, ampliando
laactividad inmediatamente a
telecomunicaciones.
Preocupado por mejorar sus
conocimientos académicos,
obtiene el titulo de Maestro
Industrial en la rama de elec-
tricidad y electronica.

En los afios 70 tiene varias
personas trabajando a su
cargo abtiendo una tienda de
electrodomésticos en C/
Paez Xaramillo, 15 y trasla-
dandolos talleresaunlocal de
400m2alaC/ Pedro Pascual,
15,

Una vez conseguido el carnet
de instalador en la categorfa
de especialista con en n°
1901500, empieza con gran-
desinstalaciones Eléctricas y
de telecomunicaciones en
Guadalajara y Madrid, au-
mentando el personal de su
empresa, que varios de ellos
siguen trabajando enla actua-
lidad en esta empresa.

En el afio 1982 se decide y
convierte su empresa en S.A.
denominandose desde en-
tonces como MORASA,
S.A,, siguiendo como gerente

de la misma hasta la fecha.
Con motivo de llegar al maxi-
mo nimerode hogaresenlle-
gar la television, instalan nu-
merosos repetidores de emi-
sién por toda la provincia de
Guadalajara  y  Madrid.
Aumenta también sus cono-
cimientos haciendo cursos de
nuevas tecnologfas e infor-
matica, y consiguiendo la cali-
ficacion correspondiente, a
través del Ministerio de
Ciencia y Tecnologfa como
instalador de
Telecomunicaciones con en
n°484 para todas las categori-
as.

Con lainquietud que le carac-
teriza y lademanda de clien-
tes, pone un delegacién en
Alcald de Henares, donde
sigue desarrollando su activi-
dady se desplaza por toda la
geografia espafiola, haciendo
instalaciones de sensores para
el plan de alerta nuclear en
total 924 instalaciones.

En elafio 93 se trasladan de
C/ Pedro Pascual a Cuesta
San Miguel, 8, aumentando la
actividad y también sus cono-
cimientos en Sistemas de
Video vigilancia, Control de
Redes. Siguiendo con las tec-
nologfas que avanzan, su em-
presa se vamodernizando en
las nuevas normas como ISO
9001, Certificado  de
Telecomunicaciones.
Suinquietud personal siem-
pre ha sido superarse en sus
conocimientos técnicos y de
gestion, y apostar por nuevas
tecnologfas en su actividad
profesional.

En la actualidad sus instala-
ciones se encuentran enel po-
ligono de Cabanillas conunas
instalaciones de 2400 m.
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GUii AI'TO=Infodasa

E. de G./Guadalajara

Tiene 52 aflos y es experto
en consultorfa informatica.
Sus amplios conocimientos,
unidos a su trayectortia profe-
sional, le han permitido ad-
quirir una dilatada experien-
cia en la Gestion vy
Administracién de
Empresas, especializandose
en las areas Financiera, Fiscal
yde Recursos Humanos.

En 1.988 fundé Infodasa
S.A. desempefando desde
entonces el cargo de direc-
tor-gerente. Pionero enlauti-
lizacion de las Nuevas
Tecnologfas de la
Informaciéony conuna ex-
periencia de mas de 30 afios
en el sector de las TIC, ha di-
seflado y; enla actualidad, co-
ordina el departamento de
I+D delaempresa. También
es socio fundador y participa
en varias empresas especiali-
zadas en el desarrollo de apli-
caciones informaticas aplica-
das ala gestion empresarial.
Conjuntamente con otras
PYMES de la regién ha
constituido una Agrupaciéon
de Interés Econémico con el
objetivo de fomentarlainno-
vacién en C-LM, que tiene su
sede en el parque Cientifico y
Tecnolbgico de Albacete.

Es consultor homologado
del Programa PRINCE XXI
para la provincia de

Guadalajara y del proyecto
Nexopyme para las Camaras
de Comercio, asf como agen-
te de software homologado
dela Junta de Comunidades
de Castilla La Mancha en el
proyecto castillalamancha.es.
Ha impartido mas de 140
cursos, talleres y seminarios,
actuando como moderador
enjornadas especificas para
elsector delas TIC. También
ha participado como Jurado
del premio de I+D+i. con-
vocado por la Camara de
Comercio de Guadalajara en
2006 y publicado diferentes
articulos en periddicos y re-
vistas especializados.

Enla actualidad ocupa dife-
rentes cargos como el de
presidente de la Asociacién
Provincial de Empresas de
Tecnologfas de la
Informacion (APETT), vice-
presidente de la Federacién
de Empresas de Tecnologfa
de la Informacién de
Castilla-La Mancha (FEDE-
TICAM), miembro de la
Junta Directiva de CEOE-
CEPYME  Guadalajara,
miembro del Comité Asesor
de las Tecnologfas de la
Informacion y las
Comunicaciones de Castilla-
La Mancha, vicepresidente
del Consejo Regional en
Castilla-Ia Mancha de
AETIC  (Asociacion de
Empresas de Electronica,
Tecnologfas de la
Informacion y
Telecomunicaciones  de
Espafia) y miembro del
Comité Asesor para la reali-
zacion del Plan Estratégico
de Telecomunicaciones y
Sociedad de la Informacién

de Castilla-I.a Mancha.
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SilgO' Autodasa

E. de G./Guadalajara

Juan Antonio Silgo es natu-
ral de Guadalajara, con 44
aflos esta casado y tiene tres
hijas.

Desde muy joven ha visto el
mundo empresarial como
algo muy cercano y habitual
en su vida, asi, no es de ex-
traflar que Silgo pertenezca
a la tercera generacion de
una familia empresaria que
desde los afios 50 inici6 su
actividad empresarial en
Guadalajara y que sigue
manteniendo en la actuali-
dad donde su negocio y ac-
tividad empresarial ha ido
desarrollando y creciendo
con el paso de los afios.
Suactividad profesional co-
menz6 alos 20 afios, como
no podia ser de otra forma,
en la empresa familiar, acti-
vidad y trabajo que compa-
ginaba con su formacioén
académica en la
Universidad.

En la actualidad Juan
Antonio Silgo, codirige el
grupo empresarial familiar
dedicado principalmente al
sector de automocion, re-
presentando en
Guadalajara las marcas
IVECO de vehiculos in-
dustriales y FORD de tutis-
mos. Ademds mantienen
actividades en el sector ase-
gurador y en el del Renta

Car.

Ademas de atender a su dia
a dfa en la empresa es vice-
presidente de la Asociacién

de Talleres y
Concesionarios de
Automoviles de

Guadalajara, integrada en
CEOE-CEPYME
Guadalajara.
AUTODASA es el conce-
sionario de IVECO
ESPANA. El Centro de
Guadalajara se encuentra
situado en el Poligono
Industrial de "El
Balconcillo" de
Guadalajara en donde se
ejerce la actividad de venta
de vehiculos nuevos y usa-
dos y el servicio PostVenta
contando con dos talleres
completamente equipados
especializados en las labo-
res de mecanica, electrici-
dad, inyeccién de vehiculos
industtiales, mecanizado de
piezas, actividades de cha-
pisteria y pintura, asi como
a aquellas especiales, tales
como la reparacion de si-
niestros o la realizacién de
transformaciones y refor-
mas de importancia en los
vehiculos.

El nicleo principal esta
compuesto por dos naves
industriales de 3.000 m? y
2.000 m? respectivamente,
ademas de 12.000 m?
donde se establecen zonas
de aparcamiento, movi-
miento de vehiculos y al-
macenaje. Cuenta ademas,
con instalaciones comple-
mentarias, desde las dedica-
das a actividades auxiliares
del taller, hasta las destina-
das al uso de los trabajado-
res.
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Angel Escribano

Suministros Escribano, S.L.

E. de G./ Guadalajara

Suministros Escribano
nace en 1985 dedicando-
se a la venta de maquina-

ria agricola y forestal e in-
dustrial, pinturas de auto-
mocion, decoracién e in-
dustria, asi como sumi-
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nistros industriales, he-
rramientas y productos
de ferreteria. A esto hay
que afadir el servicio
post-venta que da a sus
clientes, un valor afiadido
para mejorar la calidad
del negocio.

A sus 47 afios, Angel
Escribano, junto con sus
hermanos, Santiago y
Pilar llevan al frente del
negocio desde su crea-
cién. Desde ese momen-
to, la empresa ha ido cre-

ciendo y adaptindose a
los nuevos tiempos,
desde una pequefia tien-
da en la calle Madrid a
contar hoy con un espa-
cio de casi 1.000 metros
cuadrados y una plantilla
de 15 profesionales en el
sector a los que los clien-
tes pueden encontrar el
Francisco Aritio, 121,
nave 40.

Con mas de 300 provee-
dores, unos 3.500 clien-
tes fijos y 17.000 articu-

los activos, Suministros
Escribano se ha conver-
tido durante estos afios
en una empresa de refe-
rencia dentro de su sector
en la provincia de
Guadalajara y el
Corredor del Henares.
Ademas esta empresa de
capital puramente alca-
rrefio ha ampliado su am-
bito de actuacién a zonas
como Madrid, Navarra y
Valencia, entre otras.

HEsta empresa pertenece a

los grupos de compra
mas importantes de
Espafia de pintura y de
suministros industriales y
ferreteria.



