ha sido noticia

El stock de la crisis

La IV Feria del Stock capea como puede la depresion econémicayy el frio
Los comerciantes hablan de menos venta pero insisten en continuar
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“No ha estado mal, aunque
ha sido més floja que otros
afios’. Con esa frase resumié
Julidn Diaz-Cano €l resultado
final delalV Feriadel Stock.
Seguln el presidente de la Aso-
ciacion del Pequefio Comercio,
se produjo una caida de un
veinte por ciento en las ven-
tas, aunque esta cifra es ge-
nérica’y no esta sujeta a nin-
gun dato oficial. Sélo es una
estimacion.

Diaz-Cano creeque hubo un
primer diamuy bueno, € segun-
do con menosasistenciay mas
flojoe tercero. Lo achacaados
razones"lasituacion delaeco-
nomiay €l fuertefriodelosdias
en los que se ha celebrado”,
del 10d 12 defebrero. El presi-
dente delos comerciantescree
que el descenso de las ventas
estd en el ambiente en todos
los negocios, en las tiendas y
enlosbares. El mismo respon-
sable de la barra de la Caseta

Municipal dijo quelasconsu- Dos momentos de la feria.

“LA FERIA DEBE CONTINUAR”

Al margen de cantidades y bajadas o subidas
en el volumen de ventas, Julidn Diaz-Cano no
tiene dudas: “La feria del stock debe seguir ce-
lebrdndose”. Este afio volvieron a llenarse los
diecinueve stands, aunque fue necesario echar
mano de dos firmas de fuera, una de Manzana-
res y otra de Infantes. La otra novedad fue el
debut del CO “Virgen de Pefiarroya”.

No faltan aquellos que consideran excesivo el

precio que se cobra por metro cuadrado, en
concreto dieciséis euros, aunque la mayoria no
lo ve asi.

La realidad es que esta feria es una gran
oportunidad para los comerciantes y también
para los consumidores. Diaz-Cano, voz autori-
zada para hablar por su experiencia, pide a los
comerciantes seguir confiando en esta feria,
aunque con espiritu innovador, “ahora tenemos
que reunirnos y hablar de lo que se puede
cambiar para proximas ediciones”.
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)“_l T miciones también habian sido
= inferiores.

El secreto de las
cantidades

Julidn Diaz-Cano evit6 ofre-
cer datos sobre el volumen fi-
nal de ventas, “no puede dar-
se una cantidad porque eso
es algo particular de cada co-
merciante”. Los expositores
son reacios adecir cuanto han
vendido, aunque sdlo se ofrez-
caunacifraglobal. Sin embar-
go, en laprimeraedicion si se
hablé de un volumen de ven-
tas de alrededor de 70.000
euros. Es decir, la Asociacion
del Pequefio Comercio habla
de un 20 por ciento de caida
en las ventas este afio, pero
sobre ningln dato concreto.

Por otra parte, hubo casosde
cambio de precio en ultimos
dias. Julidn Diaz Cano recordd
gue “cada uno puede hacer lo
gue considere conveniente”
aunque en su caso prefiere
mantener el precio inicial de
cada articulo que presenta.

La radio publica, con los
comerciantes
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Radio Horizonte estuvo alli. En su constante afan por
promocionar lo nuestro, la emisora municipal monté
su propio stand para retransmitir desde la caseta
municipal la primera mafana de la feria del stock.

El micro inalambrico recorrié los pasillos en busca
de comerciantes y clientes, que hablaron en directo
sobre las bondades de este acontecimiento.
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