
Muchos responsabilizan a los es-
peculadores financieros de estos
bruscos cambios de tendencia e in-
cluso de la propia subida de los pre-
cios. Según esta interpretación, la
creciente presencia de inversores
en los mercados de materias pri-
mas o las entradas de capital hacia
fondos de materias primas en años
recientes distorsionan el mercado
y generan burbujas que lo desesta-
bilizan. Sin embargo, los estudios
empíricos no han conseguido en-
contrar una relación directa entre
la actividad financiera, o especula-
dora, y el aumento y la volatilidad
de los precios. 

En todo caso no es fácil identifi-
car con claridad la influencia de cada
uno de los múltiples factores que
inciden sobre la formación de los
precios de cada una de las materias
primas cotizadas en cada momen-
to del tiempo. Por el momento, po-
demos conformarnos con el hecho
de que si los precios de las materias
primas suben no es del todo malo,
ya que muy probablemente signifi-
ca que el mundo está en expansión
y que el comercio internacional bu-
lle. Y si bajan, tampoco es del todo
bueno, ya que quizás es porque la
actividad se debilita, aunque dicho
descenso contribuirá a una even-
tual recuperación.

con China a la cabeza, ha dado un
vuelco a la demanda de recursos ener-
géticos, minerales y agrícolas. 

Que los precios de las materias
primas presionen al alza es un hecho
muy relevante. Estos precios inciden
directamente sobre los índices de in-
flación nacionales, afectan a los pre-
cios relativos de los componentes del
proceso productivo, perturban las
balanzas de pagos y complican la po-
lítica monetaria. El ciudadano nota
directamente en su bolsillo sus efec-
tos cuando llena el depósito de com-
bustible de su vehículo o, en los paí-
ses en desarrollo, cuando compra el
arroz o el maíz de su subsistencia.
Los países importadores ven esca-
par su renta disponible cuando de-
ben pagar más por consumir la mis-
ma cantidad de producto importa-
do, y viceversa. 

Los grandes beneficiados son las
regiones productoras como Améri-
ca Latina, singularmente Brasil, Aus-
tralia o partes de África, que de todas
formas deben tener muy presente
que las frecuentes fluctuaciones de
los precios a menudo provocan la al-
ternancia entre la opulencia y la pe-
nuria.

Pero posiblemente lo que des-
pierta una mayor inquietud es la cre-
ciente volatilidad que se observa en
los precios de las materias primas.

Aprincipios de julio de 2008 el
índice CRB, ampliamente uti-
lizado para seguir la tenden-

cia global de los precios de las mate-
rias primas, alcanzaba su nivel má-
ximo histórico. Era el momento en
que el barril de petróleo cotizaba cer-
ca de los 150 dólares. Apenas siete
meses después, cuando se había he-
cho evidente la gravedad de la crisis,
el índice había perdido más de la mi-
tad de su valor. El crudo bajó de 40
dólares. Pero a partir de ese momento,
volvió la tónica alcista, que se ha pro-
longado hasta no hace mucho, inte-
rrumpiéndose en las últimas sema-
nas.

De hecho, la tendencia histórica
de los precios de las materias primas
hasta no hace mucho había sido a dis-
minuir respecto a los precios de las
manufacturas. Se hablaba de la «mal-
dición de las materias primas», que
recaía sobre muchos países con abun-
dancia de recursos naturales, que
pese a ello eran incapaces de subirse
al carro del desarrollo. En las últimas
décadas esta tendencia ha cambia-
do, aunque, de todas formas, los pre-
cios actuales del barril de petróleo,
por ejemplo, están muy próximos a
los máximos registrados a mediados
de los setenta, en términos reales. 

Pero es indiscutible que la irrup-
ción de las economías emergentes,

Los precios de las
materias primas
En los últimos meses se observa una gran volatilidad en estos
mercados

Polonia, con un crecimiento del
3,8 % en su PIB  durante el
2010, se ha consolidado como

el país con una de las economías con
mayor crecimiento económico den-
tro la Unión Europea. El país, que tie-
ne un tamaño tanto en territorio
como en habitantes, similar a Espa-
ña, es el más grande de los de Euro-
pa del Este que se han incorporado
a la UE. Es por ello que ofrece gran-
des posibilidades, no sólo a los in-
versores, sino a las pymes españo-
las que deseen comercializar sus pro-
ductos y servicios en mercados emer-
gentes. En la actualidad, el mercado
polaco representa para muchas em-
presas españolas una alternativa al
crecimiento y la mejora de su com-
petitividad, así como al manteni-
miento de las propias compañías.

Sectores como la construcción,
equipos industriales y las energías
renovables han catalizado las inver-
siones en Polonia. La llegada de com-
pañías españolas líderes en esos sec-
tores ha arrastrando a otras empre-
sas de menor tamaño, generado un
interés general por este mercado en-
tre las pymes.

En mercados como la Banca y las
Telecomunicaciones, donde los lí-
deres ya hace bastante tiempo que
apostaron por mercados emergen-
tes, ha quedado demostrado que gra-
cias a la contribución que les apor-
tan estos nuevos mercados mantie-
nen una buena posición de ingresos
y resultados. 

El sector de la Construcción ha
sido un buen ejemplo de cómo las
compañías líderes de ese sector que
han apostado por Polonia han in-
vertido sus cifras de facturación,  pa-
sando de una situación en la que prác-
ticamente sus ingresos procedían de
actividades en España a que, en la
actualidad, la mayoría de sus ingre-
sos procedan de sus filiales en países
emergentes como Polonia, entre
otros.

Otro sector emergente en Polo-
nia es el del embalaje, que se carac-
teriza por una dinámica de desarro-
llo muy alta. Cada año crece el con-
sumo de embalaje en este país y se-
gún los datos de la Oficina Central de
Estadística, en los últimos años la
producción ha aumentado entre un
de 6 y un 15%. 

Respecto al mercado electrónico

polaco se estima que su valor as-
ciende a 7.300 millones de euros,
mientras que el valor de la produc-
ción vendida de la industria elec-
trónica polaca es de unos 4.000 mi-
llones. La poca participación de este
sector en el PIB y en la venta de los
productos electrónicos en Polonia
indica el ingente potencial del mer-
cado electrónico en este país. Des-
tacan como principales empresas
inversoras LG Philips, Sharp, LG
Electronics, Siemens, Alcatel y Lu-

cent Technologies.

Polonia, un
mercado en alza
Cada vez más empresas españolas se
interesan por este país

Mercados exterioresInforme de ‘la Caixa’

El interés por las materias primas va en aumento.
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Atractivo

■ ■ Polonia por su posición estraté-
gica  fronteriza con Bielorrusia y
Ucrania, es receptora de grandes
fondos de ayuda de la UE para el
desarrollo de la economía en las re-
giones limítrofes con sus fronteras.
El programa denominado “FEDER
CROSS-BORDER” acerca el comercio
entre países de la zona y fomenta el
desarrollo de estos países, con una
población de unos 60 millones de
habitantes en proceso de fuerte ex-
pansión económica.
■ ■ El plan previsto por la UE para
2007/2013 es de 67.300 millones de
euros. Y en éste destinará a Polonia
en 2014/2020 unos 80.000 millones
de euros. Estas cifras han hecho au-
mentar considerablemente el con-
sumo interno en Polonia y así lo de-
mostraba el índice de confianza re-
cogido en mayo por “GUS  la oficina
de estadística polaca”.

País receptor de
grandes fondos de
ayuda de la UE
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