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Eldescuentoporprontopago en elnuevo
Plan Contable (1)

na de lasnovedades
importantes que in-
trodujoelnuevo Plan
General de Contabili-
dad, conrespecto al
PGCde 1990, en las
operaciones comerciales eslaincor-
poracion delosdescuentosporpron-
topago concedidos aclientes, estén
o no incluidos en factura, como un
componentemas (consignonegati-
vo) delimportenetodelacifradene-
gocios quedando, en consecuencia,
excluidos del margen financiero de
laempresa. Encoherenciaconelnue-
vocriterio,los descuentos porpron-
to pago concedidos por los provee-
dores, estén onoincluidos en factu-
ra, secontabilizanminorandolapar-
tida de aprovisionamientos, esto es
lo que nos dice el nuevo Plan Gene-
ral Contable.

EnelnuevoPGC,aparecelacuen-
ta 606. “Descuento sobre compras
porprontopago”, cuyadefiniciones:
Descuentosyasimilados quele con-
cedanalaempresasusproveedores,
porprontopago,noincluidosenfac-
tura. Sumovimientoeselsiguiente:

a) Seabonaraporlos descuentos
yasimilados concedidos, con cargo,
generalmente, a cuentas del sub-
grupo40.

También el nuevo PGC, aparece
lacuenta 706. “Descuento sobreven-
tasporprontopago” definido como:
Descuentosy asimilados que con-
ceda la empresa a sus clientes, por
pronto pago, no incluidos en factu-
ra.

Enrelacion a este ultimo des-
cuento y siendo un poco mas puri-
tano con la definicion de la cuenta,
permitanmeunasugerencia, ;noes-
tariamejorllamado “Descuento so-
breventas porprontocobro™?Yacque
miramosdesdeladpticadel provee-
dor que es el que vende y el que co-
bray, en definitiva, el que debe utili-
zar la cuenta 706 en la contabiliza-
cion dela operacion.

Realmente, ,qué es un descuen-
to por pronto pagoy cudl es su ver-
daderanaturaleza?

Sinentraren cambios de criterios
deun Plan General de Contabilidad
aotro, entendemos que el descuen-
to por pronto pago tiene una finali-
dad y una verdadera naturaleza fi-
nanciera, veamos lo que define so-
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Este asesor financiero y tributario nacido en lalocalidad conquense de

Villanueva de la Jara aborda el nuevo tratamiento que se le ha dado al

En las operaciones comerciales se han incorporado los descuentos por pronto pago concedidos a clientes.

bre elemento financiero este autor:
John Maynard Keynes, economis-
ta, renovador de la teoria economi-
ca, elabord suobrafundamental Te-
oria general del empleo, del interés
ydelamoneday esta obra constitu-
y6 unarevolucion en el campo de la
teoria econ6mica, es uno delos que
mejor define elinterés. Keynes pre-
conizaba en contra de los clasicos
que, elinterésnoeselpreciodelaho-
1710, Sino la suma que recibe el capi-
talista porrenunciar alaliquidez.

De esta forma, introdujo el con-
cepto de dinero como activo finan-
ciero.

Atendiendoaeste conceptodein-
terés que Keynes definié muy acer-
tadamentey que debemos aplicarlo
atodos los campos de la economia,
siempre que no desvirtuemos esta
afirmacion, nos permitimos ampliar
un poco mas este concepto y podri-
amosdefinirelinterés como,lasuma
que recibe el capitalista por renun-
ciar alaliquidez durante un deter-
minado tiempo. Este rendimiento
esperadoporel capitalinvertidodebe
entenderse comointerés.

Eslégico, ya que los descuentos
porprontopago son concedidos por
el (vendedor-proveedor) por el he-
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cho de que el cobro de la operacion
serealice en el mismo instante o en
un periodo breve de tiempo al pac-
tadoinicialmente. Estos descuentos
noestandirectamenterelacionados
alarealizacion en si de la compra-
venta, sino ala forma en que se fi-
nancia ésta; es decir, qué plazo de
tiempo se paga o cobra antes de lo
pactado, tienelaconsideraciondeun
gastofinancieroparalaempresacon-
cedente (proveedor) yuningresofi-
nancierodelamismanaturalezapara
quienlo obtuvo (cliente).
Enconsecuencia, lacuentadepér-
didasy ganancias del antiguo PGC
de 1990 no los reflejaba en los re-
sultados de explotacion, sino, entre
losdecaracterfinanciero, comopre-
coniz6 Keynes definiendo elinterés
como la suma que recibe el capita-
listaporrenunciaralaliquidez. Sies-
tudiamosminuciosamente estaafir-
macién vemos que el comprador
(cliente) para recibir el descuento
quenosocupadebeadelantarelpago
delaoperacionsegunlopactadoini-
cialmente con el vendedor (provee-
dor), porlotantoel comprador(clien-
te) se desprende de liquidez inme-
diata antes de lo inicialmente acor-
dadoy, acambio, obtiene unimpor-

tedenominadoporsunaturalezain-
greso financiero, ya que entran en
relacion las magnitudes tiempo-di-
nero.

No obstante, veamos lo que nos
indicabalaNormade Valoracién 17a
del Plan General de Contabilidad de
1990:

17aComprasygastos. Seginesta
normaenlacontabilizacion delacom-
prade mercaderiasy demas bienes
pararevenderlos,se debianteneren
cuentalas siguientes reglas:

a) Los gastos de las compras, in-
cluidoslos transportes ylosim-
puestos que recaigan sobre las ad-
quisiciones, con exclusion del IVA
soportadodeducible se cargaran en
larespectiva cuenta del subgrupo
60.

b) Los descuentos y similares in-
cluidos enfacturaquenoobedezcan
aprontopagoseconsiderarancomo
menorimporte delacompra.

¢) Losdescuentosysimilares que
le sean concedidos alaempresapor
pronto pago, incluidos o no en fac-
tura, se consideraran ingresos fi-
nancieros, contabilizandose en la
cuenta 765.

d) Los descuentos y similares
que se basen en haber alcanzado

descuento por pronto pago en el nuevo Plan General Contable del 2008

un determinado volumen de pedi-
dos se contabilizaran en la cuenta
609. Rappels...

Ahora, razonemos lo expuesto
sobre lanorma 17a del PGC de
1990: Todos estos elementos ex-
puestos en dicha norma, a excep-
cién del descuento por pronto pago
forman parte del subgrupo (60
Compras), eslégicoporquelosgas-
tos que ocasionen las compras, a
excepciondelos quetengan carac-
ter financiero deben anadirse a su
coste de adquisicion, deben tener
unavinculacion directa por suna-
turaleza, asi como los descuentos
y similares que no obedezcan a
pronto pago, también se conside-
ran menor importe de la compra;
es decir, un descuento comercial
se fija sin tener en cuentala fecha
delacorriente monetariadela.ope-
racion, esto es, sin atender al mo-
mento del pago o cobro de la mis-
ma, también los rappels, des-
cuentosy similares posterior ala
recepcion delafacturaforman par-
te de las compras, todo esto tiene
unalégica que nonecesita comen-
tarios porque todas ellas nacen en
el subgrupo (60 Compras) reite-
rando, por sunaturaleza.

Veamoslo quenosindicalaNor-
ma de Registroy Valoracion 10y
12aExistencias, 1.1 Preciode ad-
quisicién (PGCy PGCPYMES de
2007): Elprecio de adquisicion in-
cluye el importe facturado por el
vendedor después de deducir cual-
quier descuento, rebaja en el pre-
cio u otras partidas similares, asi
como los intereses incorporados
alnominal delos debitos, y se ana-
dirantodoslos gastos adicionales
que se produzcan hasta que los
bienes se hallen ubicados para su
venta, tales como transportes,
aranceles de aduanas, segurosy
otros directamente atribuibles a
la adquisicion de las existencias.

No obstante lo anterior, podran
incluirse los intereses incorpora-
dos alos debitos con vencimiento
1o superior a un ano que no ten-
ganuntipo deinterés contractual,
cuando el efecto de no actualizar
los flujos de efectivo no sea signi-
ficativo.

(Continuara en el proximo nu-
mero del lunes, 26 de diciembre)




