14/AQUI CASTILLA-LA MANCHA

COMIENZA EL PROGRAMA INNOCAMARAS
PLANES PERSONALIZADOS PARA QUE LAS EMPRESAS INNOVEN

El Consejo Superior de Cémaras de
Comercio y la Camara de Comercio de
Toledo han puesto en marcha el
Programa InnoCamaras, en el marco del
Programa Operativo "Investigacion,
Desarrollo e Innovacion por y para las
Empresas - Fondo Tecnoldgico" con
aplicacién en el territorio nacional
(cofinanclado por el Fondo Europeo de
Desarrollo Regional y por la Junta de
Comunidades de Castilla-La Mancha.)

Este Programa tiene como objetivo
principal contribuir a la mejora de la
competltividad de las Pymes de Toledo,

mediante la integracion de la innovacion
en sus estrategias empresariales como
herramienta competitiva clave para
lograr un crecimiento econoémico
sostenido. A tal fin, las Pymes podran
desarrollar "Planes Individuales de
Apoyo a la Innovacién”, consistentes en
el desarrollo de wun plan de
sensibilizacion y apoyo tutorizado que
incluye dos fases secuenciales vy
progresivas: Diagndstico Individualizado.
Incluye la realizacion de un diagnéstico
asistido, por parte de un Tutor
especializado, que permite conocer el

nivel de competitividad de la empresa en
su entorno econdémico y de mercado,
identificando posibles actuaciones de
mejora a través de la Innovacion.

Plan de Apoyo a la Innovacion. Un Asesor
especialista guia a las empresas en el
desarrollo y puesta en practica de las
recomendaciones en materia de
innovacion identificadas en la fase
anterior . Las empresas interesadas en
participar en el programa deberan
presentar las solicitudes en la Camara de
Comercio de Toledo hasta el 16 de
octubre.

SEMINARIO IMPARTIDO POR LA CAMARA DE COMERCIO

150 EMPRESASAPRENDEN HABILIDADES PARA LAVENTA

Superior de Comercio y Marketing ESIC,
fue el encargado de impartir esta
actividad cuyo principal objetivo era
ayudar a las empresas a reforzar sus
habilidades y gestion comercial de cara
a aumentar su cartera de clientes a
escala Internacional.

Durante el desarrollo de lajornada se
transmiti6 a los empresarios y
responsables de clientes algunas
técnicas y herramientas de perfeccion
del trabajo mediante el conocimiento
de los factores clave para una
efectividad comercial adecuada a los
recursos de la empresa y mediante el
analisis y la reflexion de sus procesos de
trabajo.

La Cémara de Comercio e Industria de al que asistieron responsables de méas
Toledo imparti6 el pasado viernes el de 150 empresas de toda la provincia,
seminario "Habilidades para la Venta", Javier Molina, profesorde la Escuela
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