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Femando Jerez dejará el cargo 

Fedeto elegirá nuevo 
presidente el 29 de mayo 

REDACCIÓN/ A . S . 

Toledo 

En la última reunión del 
Comité Ejecutivo y la Junta 
Directiva de la Federación 
Empresarial Toledana 
(Fedeto) se ha fijado la 
fecha del 29 de mayo para 
la celebración de su asam­
blea general, de carácter 
electoral, que supondrá el 
relevo en el cargo del 
actual presidente, Fernan­
do Jerez. 

En estas mismas misma 
reuniones, la dirección de 
Fedeto ha mostrado su 
apoyo a la candidatura a la 
presidencia de la organiza­
ción empresarial al presi­
dente de la Agrupación 
Provincial de la Construc­
ción, Ángel Nicolás. • • 

sHastái&hofá! léátá) "«s I lai i 
úrHcíS^GÍádiÜStaral^&fiGiar 
quéJigSíístenpefO él plazo 
para-la presentación de las-
misiQas ixüiilmiííawídfflfcw Hías" 
hálSleS'apites><iie laíechá^de-
elecciones. 

^Eñ'declaraciones a este-
meíife ÁngélíNioJlás seña-,. 
la mógtS'^áes'^QaiiiisQbcyn 
orgulloso" por'̂ lái''rri'üésí&-a 
de confianza, y aunque ya 
está dando los primeros 
pasos para ocupar la presi­
dencia de Fedeto, se mues-

Nicolás apuesta por un acercamiento con 
los sindicatos y la Federación Talaverana 
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Fedeto celebró su junta directiva el pasado 25 de abril en la sede de la organización. 

tra cauto y matiza que aún 
depende todo de lo que 
ocurra en la Asamblea del 
29 de abril. . 

Si todo sale como está 
pTéviistcr;"Sus rprincipales . 
línea? de lactuación serán, 
por un lado, acercamiento 
a los sindicatos "aún hay 
mucho por hacer para 
mejorar, tanto las condicio-
nes'de'los sindicatos como 
las nuestras", apuntaba 
Nicolás, y, por otro lado, 
entendimiento con la Fede­
ración Empresarial Talave­

rana (Fepemta). En esta 
línea adelantaba que 
"pediré, siempre que de el 
visto bueno la Asamblea, 
una entievista en Talavera 
con Jesús Garcípc-Î .Gs>ífe-, 
presidente de Fepemta. 

De otro lado, Ángel 
Nicolás tiene el benepláci­
to, tanto de la Fundación 
Laboral de-la Construcción 
en Castilla-La Mancha 
como de la Asociación Pro­
vincial de la Construcción, 
de las cuales es presidente, 
para compaginar la nueva 

responsabilidad que en 
Fedeto le han pedido que 
desarrolle. 

La Federación Empresa­
rial Toledana cuenta con un 

Fernando Jerez, conseje­
ro delegado de la empresa • 
toledana Ceratres, .y que 
cesa ahora en su cargo de 
presidente de Fedeto ha 
ocupado la presidencia de 
la organización empresa­
rial de la provincia de Tole- ' 
do durante los últimos cua­
tro años. 

El comercio dé 
Albacete tíene 

un nuevo seivicio 
La Cámara presenta un sistema que evita 

el cierre de establecimientos 
DAVID GARCÍA 

Albacete 

Las Cámaras de Comer­
cio han presentado el Servi­
cio de Información Geográfi­
ca para el Comercio y los Ser­
vicios (SIG), un sistema 
informático que reduce en 
un 50% los fracasos en la 
apertura de nuevos comer­
cios. Este nuevo proyecto 
cruza bases de datos geográ­
ficas, demográficas y comer­
ciales, para facilitar al peque­
ño comercio la localización 
más adecuada a su negocio. 

Según datos del Consejo 
Superior de Cámaras, el 60% 
de los establecimientos 
comerciales cierran por una 
mala ubicación. Este sistema 
contribuye a reducir el por­
centaje de riesgo que tíene 
uii córnerciante a la hora de 
elegir la localización de sus 
negocio, proporcionándole 

. un estudio de mercado "pre-
nboH-snielA s b iaíiisTnazéic ' 

vio, que le permita constatar 
la viabilidad de sus proyec­
tos. 

La Cámara de Comercio 
de Albacete es una de las 
pioneras en la implantación 

• de este sistema, ya que des­
pués de la de Zlaragoza, lo 

-puso en marcha firmando un 
convenio de colaboración 

con el Ayuntamiento de la 
ciudad, al ser consciente de 
la importancia de la revitali-
zación comercial que las 
zonas urbanas tienen de dis­
poner de una base He datos 
sobre la composición y 
estructura del equipamiento 
comercial de Albacete. 

El SIG utiliza la tecnolo­
gía más avanzada en siste­
mas de información geográ­
fica completándola con el 
cruce de tres bases de datos: 
geográficas (comercios, man­
zanas urbanas, zonas verdes, 
transportes), comerciales 
(consumo, actividad econó­
mica) y demográfica (grupos 
de edades, tipología social, 
niveles educativos). Así el 
comerciante a través de la 
pantalla del ordenador 
cameral accede a un plano 
real del barrio o área escogi­
da dónde se detalla quienes 

y dónde'están'siTs pos 
^-\-iboK-finizlA a i V 
competidores, grado 
saturación comercial, trans­
portes y servicios públicos 
con que cuenta, metros cua­
drados de superficie que 
están a la venta, perfil de 
consumo de los vecinos, o 
incluso el nivel cultural y 
económico de sus futuros 
clientes. 

6lj9b 
de 

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economía y Empresas de Castilla-La Mancha. 28/4/2000.


