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Hace algo más de tres años, 
Javier Día2 López decidía 
montar su propia empresa de­
dicada a labores de extinción 
contra incendios sin olvidarse 
de la climatización y sus tareas 
como instalador 
Ahora, con el paso del tiempo 
ha visto la posibilidad de abrir 
una tienda de venta al público 
donde dar una mejor y mayor 
respuesta a la demanda de sus 
clientes. Un establecimiento 
que cuenta con productos 
nuevos como es el sistema de 
protección basado en la nie­
bla. Un sistema “novedoso en 
Guadalajara”, como apunta 
Luis Hita, responsable del de­
partamento Comercial de 
GuadaExtinción, nombre 
comercial del establecimien­
to.
Según Hita, el generador de 
niebla producto en el que se 
están especializando e intro­
duciendo en la provincia, “es 
un producto que al pasar por 
la máquina, pasa por un calde- 
hn, que cuando salta la alarma 
se dispersa provocando una 
niebla que impide, al ladrón, la

El generadoí de niebla 
revoluciona la seguridad
Un sistema que, en pocos segundos, llena de humo la estancia donde 
está instalado impidiendo la visivilidad al intruso y, evitando así, tanto 
el robo como los actos vandálicos

visión”. Un producto que no 
es tóxico ni daña a las perso­
nas ni a los productos. 
‘Tampoco es nocivo para los 
componentes electrónicos y 
no deja residuos, ni líquidos ni 
sólidos’ ’, explicaba el respon­
sable del departamento 
Comercial de
GuadaExintidón. Un sistema 
que mejora la segundad, tanto 
en hogares como en estable­
cimientos y empresas, dando 
igual su tamaño, pues depen­
diendo de este se instalada un 
aparato u otro, todo, para que 
en pocos minutos, en caso de 
saltar la alarma, esté lleno de 
humo e impida la visión al

Demostración gratuita en su  oficina, negocio o vivienda. 
Reconocido mejor producto del año. Único distribuidor homologado en Guadalajara.
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Un sistema innovador que se está empezando a implantar. / E. de G.

asaltante
Un producto que, como co­
mentaba Luis Hita “estamos 
empezando apromodonar”, 
a lo que añade “estamos con 
los estancos, pues la unión de

estanqueros de España ha fir­
mado un convenio de cola­
boración con esta marca”. 
Con este trabajo no se olvi­
dan de otros establecimien­
tos como pueden ser joyerías,

relojerías, peleterías u ópticas, 
entre otros, “establecimien­
tos donde el producto sustra­
ído puede tener buena salida 
en el exterior”. O las empre­
sas de mayor volumen pero 
que tienen en su interior equi­
pos de gran valor 
Un sistema que para Hita, que 
lo están empezando a pro- 
mocionar, “no está muy ex­
tendido por su precio” y  es 
que el generador de niebla 
ronda entre los 1.000 y  2.500 
euros y como explica el res­
ponsable del departamento 
Comercial de
GuadaExtinción “para un 
locaide 25 m2 elgenerador de

niebla ronda los 1.250 euros, 
mientras que para naves de 
250 m2 ya estamos hablando 
de 2.300 euros”. Una inver­
sión que, desde esta empresa, 
consideran rentable, pues 
entre 20 y 30 segundos se 
puede tener toda la empresa 
protegida, porque una carac­
terística de este sistema es que, 
si hay vanas máquinas en un 
mismo edificio, “estas se pue­
den activar a la vez”, confir­
maba Hita.
Una máquina que está conec­
tada a un sistema de detec­
ción, como explicaba Luis 
Hita, conocido como métri­
co y que, a su vez, está conec­
tado a la central de alarmas. 
Así, cuando se detecta un in­
truso se conecta para que 
salga la niebla al mismo tiem­
po que avisa a quien previa­
mente se haya dicho, la policía 
o el dueño de la empresa.
Un nuevo sistema que se está 
empezando a implantar en 
Guadalajara y que 
GuadaExtinción considera 
como el más adecuado para 
proteger las empresas, tanto 
de robos como de actos van­
dálicos.
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Condiciones especiales
para asociados a CEOE GEPYME Guadalajara

adeslas
extra Sanidad privada en 

cualquier parte del mundo.
Sólo una empresa líder puede ofrecer las mejores condiciones a una asociación 
de empresarios. En Adeslas sabemos lo que necesitas para el cuidado de tu 
salud; un producto de reembolso de gastos que se adapta a tus necesidades 
y a las de tu familia. La oferta asistencial más amplia y siempre, en las mejores 
condiciones económicas.

Porque confiar en el líder es garantía de calidad.

I Libre elección de centro o especialista en cualquier parte del mundo. 
I Reembolso de hasta el 80% de gastos con un límite de 150 mil.
I Programas de Prevención en cardiología, ginecología y pediatría.
I Servicio de Segunda Opinión Médica.
I Línea de Orientación Médica.

desde

41,66* €  |
persona/mes §j

Sin copagos.
* Prima válida varón de 0 a 19 años.
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adeslas en Guadalajara
Juan Digas Antón, 21 i
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