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El gasoleo a domicilio
pendiente del clima yla crisis

El descenso enla construccion ha supuesto la pérdida de un mercado continuo para este
sector que durante los meses de verano para practicamente todos sus camiones al no
tener clientes alos que hacer el reparto

Marta Sanz/Guadalajara

Conlallegada del buen tiempo
hay negocios que hacen balan-
ce delatemporada deinvierno
para hacer especulaciones de
c6mo pasaran el verano. Uno
de estos negocios, que tiene su
temporadaaltaenlos mesesde
invierno, es el suministro de ga-
soil a domicilio. Miguel
Baldominos es el gerente de
Gasoplus, ubicado enlalocali-
dad del Pozo de Guadalajara y
quien reconoce que “‘esta cam-
pafahasido floja”yesqueala
ctisis hay que sumatle “‘que este
afio no ha hecho mucho frio”.
Haciendo que se haya vendido
menos gasoil conunos marge-
nes mas pequefios.

Y es que durante este invierno
“por unidad familiar” como
empiezadiciendo Baldominos
“se hay vendido menos gaso-
leo”, a esto hay que afiadir que
“las ventas unitarias han baja-
do” esto se debe a quelos de-
positos no se llenaban, y con
esto “nuestros costes de trans-
porte se han elevado”, explica
el empresario. Que, encima,
tiene que dar las gracias de que
el precio del gasoil subi6 a final
de campafia, por lo que se pu-
dieron mantener los margenes
debeneficio, que ahora mismo
sesitian en el 5% bruto “es el
margen mas bajo que hemos

tenido”, a lo que Miguel

Los camiones tardan en amortizarse hasta seis anos./E. de G.

Baldominos sigue contando
“pero hay mucha competen-
cia y hay que seguir trabajan-
do”.Y es que tras la subida y,
con lallegada del buen tiempo,
este tipo de negocios estan
practicamente parados, cuan-
do otros aflos, aunque con
menos volumen de negocio,
segufan llegando pedidos.

El gerente de Gasoplus reco-
noce que “desde la subida del
precio del gasdleo,enmarzo y
abril, comparado con estos
meses del afio 2010, hemos
caidoenun40%delasventas”,
yes que ahora, eninvierno, el
suministro normal es de 5001i-
tros, cuando antes se llenaban
los depositos, los cudles suelen
tener una capacidad de 1.000,
incluso mas litros, parallegara
estaépocaybajarlamitad, pues

comomucho““parapasarel ve-

rano se suministran 200 litros”.
Unas ventas que ahora mismo
“son del 25%”, afirma
Baldominos, y que con la falta
de financiacion tiene que seguir
comprando las cisternas y
manteniendo una plantilla que
eninvierno esta formada por
seis conductotes y uno mas
para los meses mas fuertes y
dos personas de oficina.
Ahora, enlos meses de menos
actividad, “que van de mayo a
octubre”, segin explicaMiguel
Baldominos, en esta empresa,
se quedan cuatro conductores
y una persona en la oficina.
Llegando, incluso, a tener que
dejar camiones parados por la
taltade pedidos.

Ademis del servicio adomici-
lio, Gasoplus, presta servicio a
los agticultores, aunque reco-
noceque, “desde 10afios aesta

parte es un negocio que ha ba-
jadomucho”, un descenso que
sedebe, en parte ala reduccién
delnimerodeagticultoresy; en
parte, al hecho de que estos ut-
lizan técnicas mas modernas
queahorranenel consumo.

El parén en el sector de la
construccién es otro de los
problemas con los que se en-
cuentra el sector del reparto
del gasoil a domicilio pues “ha
desaparecido un cliente al que
le suministrabas durante todo
elafio, lo que permitfa mante-
ner la empresa funcionando
durante los meses de verano”,
reconoce este empresatio al-
carrefio queanade “las empre-
sas pequefias también era una
fuente de negocio”, empresas
que, en sumayotia, 0 han de-
saparecido 0 no gastan lo
mismo que antes.

La época de cosecha también
viene a suavizar un poco la si-
tuacion del sector, pero es algo
temporal que, cuando acaba,
se paran los camiones hasta el
mes de octubre conlallegada
del fro.

Futuro

Un sector que ve el futuro de
manera incierta, pues cuenta
con factores que no pueden
controlar como es “el precio
del gasoleo, que es imprevisi-
ble”, a lo que Baldominos

afiade “y el iempo, sino hace
frfo la gente no consume cale-
faccion”. A, si el precio del
gasoil es bajo “nuestro sector
funciona bien, tienes unos
margenes mas acordes y una
necesidad de capital menory
las compras unitarias del clien-
tesonmasaltas”’, comentaeste
emptesatio.

Aunque en este sentido el fu-
turo es imprevisible el gerente
de Gasoplus sabe que “la crisis
estaahi,esmuyduraynoshace
tener menos clientes”, porlo
que el sector se resiente y esto
se nota en que hay distribuido-
res que se han visto en la obli-
gacion de cerrar sus negocios.

Unos numeros que en esta
empresa analizan desde octu-
bre hasta febrero o marzo, de-
pendiendo del tiempo y a
pesar de todo, como afirma su
gerente “en ventas, compa-
rando el afio completo 2010
con el 2009, subimos de ven-
tas”, esto se debe, segin expli-
ca Baldominos “a que, por
culpadela crisis, en 2009 baja-
mosmucho”. Un2010donde
esta empresa hizo un gran es-
fuerzo para recuperar clientes
y ventas y volver a niveles de
negocio de afos atras, pero
2011 “hallegado yla bajada ha
vuelto a ser grande”. A pesar
de quelos primeros meses del
afio, concretamente enero y

empresa

tebrero “hansidoigual que en
2010”,alo que afiade “el bajon
de ventas ha llegado con
marzo yabrily el mes de mayo
sigue la misma tendencia”.
Una tendencia que se alargara
hasta el otofio.

Un empresatio que quiere se-
guirmanteniendo en piesune-
gocio y,antelaadversidad dela
ctisis, busca nuevas férmulas
para continuar, peto reconoce
que, ahora mismo, lo que de-
sanima al empresario sonlos
factores que no puede mane-
jar como son “laburocraciade
las administraciones ylos con-
troles, inspecciones y normas
que cadavez sonmas” ydelos
cudles se tienen que hacer
cargo ellos, porque al ser em-
presas pequefias no tienen a
nadie para estos aspectos, lo
que les hace dedicarles iempo
sin saber silos resultados seran
los requeridos o no.

Una situacién que se agrava
con la no financiacién de los
bancosylos problemas conlas
compafias petroliferas que,
“aunque pagues, no tedan cré-
dito”, explica Baldominos, “a
algunos los tenemos que
pagar en una semana e, inclu-
so, nos hanllegado a cortar el
suministro, aunque les pague-
mos religiosamente, asique, en
muchas ocasiones, nos toca
pagar por adelantado”.

Unos emprendedores que
ven como al sector “le quedan
afios duros, pero hay que se-
guir luchando”, reconoce
Miguel Baldominos, gerente
de Gasoplus, empresa situada
en el Pozo de Guadalajara.
Unalucha a medias, pues con
la crisis no pueden renovar sus
flotas, ni hacer inversiones
paramejorar. Unos vehiculos
queenlaactualidad rondanlos
90.000 para 10.000litros y que,
si antes costaba amortizar
entre 5y 6 afios, ahora se am-
plian hastalos ocho.
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