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En los ultimos ahos se ha
registrado un importante ’

incremento en la utiliza-

cién de ias tarjetas de
crédito y débito como
medio de pago a la hora
de realizar operaciones
de compra al por menor,
lo que ha obligado a mu-
chos pequenos comercios
a adaptarse a esta nueva
situacién, especialmente
para competir con las
grandes superficies.

Sin embargo, el princi-
pal problema con el que
se encuentran
estableci-
mientos mino-
ristas es la pér-

los
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es han emitido mas de

90.000 tarjetas para el S.C.P.

Cerca de 5.000 comercios-de Castilla-La Mancha se han adherido al
- Sistema de Compra Personallzada desde el ario 1996

Sebun exphca el jefe
del departamento de Me-
dios de Pago de la Rural
de Toledo, Juan Ugidos,
en estos cuatro afos el
Sistema de Compra Per-
sonalizada ha tenido una
gran acepta-
ciéon  entre
los comer-
ciantes de la

dida de mar-
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provincia, a
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Las camaras

lanzaran una

tarjeta mds barata

para comerciantes

El Consejo Superior
de Camaras de Co-
mercio tiene previsto
firmar en breve un
convenio de colabora-
cién con la Confede-

~ racién Espaiiola de

Cajas de Ahorros (CE-
CA) que permita lan-

nestl queéidmu- %50.000 tarjetas plotado al zar una nueva tarjeta
chas entidades operativas c?en por de crédito que reduz-
fijan y la im- cien: “Hay ca las comisiones de

posibilidad de
permitir que los_clientes

que tener en
cuqnta -afiade- que cuansf

los comerciantes has:, ...
ta el 2,5%. Se tratara

realicef.sus. compras a
plazos. '

Para %olucnonar estos
y otros problemas deri-
vados de la actividad del

pegjisdfireonsereio, la Ca- -

do el sistema empezd a

" funcionar el aplazamien--

to de las compras a tra-

vés de las tarjetas de cré- -

dito en nuestra Caja ape-
nas suponia el 10% del

ja RukabdeTolegdo pako!'p total, mientras que ahora

en marcha 'hace: cuatro ~estamos

afios el denominado Sis-
tema de Compra Perso-
nalizada
(S.C.P), al que
después se han
ido adhiriendo

La Rural de es la de

en’” ‘mas del

50%".
La segunda Rural en
importan-
cia por este

concepto

el resto de ru-
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Ciudad Re-

rales de Casti-
lla-La Mancha

tiene previsto

al, donde
el sistema

y también Caja

potenciar este

se puso en

Guadalajara.

servicio entre

marcha en

Estas enti-
dades han emi-

los comerciantes

marzo de
1997. En la

tido cerc¢a -de .
90.000 tarjetas con este
sistema desde que se pu-
so en funcionamiento, y
alrededor de 5.000 co-
mercios se han adherido
a la iniciativa. -

El mejor comporta-
miento lo ha experimen-
tado la Rural de Toledo,
donde actualmente hay
2.000 comercios en los
que los usuarios pueden
encontrar el S.C.P. y exis-
ten  aproximadamente
50.000 tarjetas operativas,
con un volumen de nego-

cio anual cercano a los’

280 millones de pesetas.
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cios adheridos y cgrca de
24.000 tar}_etas, _qge' se
distribuyen entre comer-
ciantes (18.000) y coope-
rativas de ‘agricultores
(6.000).

La intenci6n de la Ru-
ral ciudadrealeia es po-
tenciar este medio de pa-
go aplazado, “aunque

‘cuesta mucho entrar en

el mercado”, afirma el
responsable del Area de
Negocio, Manuel Nava-
rro.

En los cuatro afios que
lleva operando el S.C.P.

Caja Rural de Toledo fue la pionera en la region en poner en marcha este sistema.

en la Caja Rural de Cuen-
ca, se han sumado un to-
tal de 450 establecimien-
tos minoristas y se han
emitido 6.087 tarjetas de
crédito. El ndamero de
operaciones asciende a
5.600, mientras que el vo-
lumen de negocio que se
mueve mensualmente en
compras se sitia en 61
millones de pesetas.

La Caja de Guadalaja-
ra utiliza también este
sistema a través de la de-
nominada Tarjeta Comer-
cio Amigo, que permite a
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los usuarios realizar
compras al contado o a
plazos, de hasta sesenta
meses sin necesidad de
realizar tramites finan-
cieros. Implantado en
mayo de 1999, durante
este primer afio ha conse-
guido la adhesion de 300
comercios de la provin-
cia.

Por altimo, en la Caja
Rural  de Albacete el
S.C.P. se puso en marcha
en el segundo trimestre
de 1997, y aunque los ul-
timos datos disponibles

se refieren al pasado ano,
su aceptacion dentro del

" seétor de la provincia ha

sido importante, ya que
el nimero de comercios
adheridos supera el mi-
llar y las tarjetas operati-
vas las 5.000.

Entre las ventajas que
ofrece para el comercio el
S.C.P. se encuentra la se-
guridad ante la gran can-
tidad de impagos que se
suelen producir en las
ventas a plazos y el bajo
interés mensual, que se
sitia en el 1%.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 22/9/2000.

de un acuerdo marco
para que cada ¢amara-:
de comercio pueda
negociar individual-
mente con la entidad
que mds le interese.
Esta iniciativa ya ha
sido establecida entre
la cimara de comercio
de Madrid y Caja Ma-
drid, en la que se re-
coge una tasa de des-
cuento mdxima para

el comerciante del
2,4% cuando el pago
se realice en termina-
les de esta entidad fi-
nanciera, lo que supo-
ne mis de un punto. .-
por debajo del 3,5%
que se pacté entre las
entidades de los me-
dios de pago -Visa, 4B
y Sistema 600- y el
sector comercial el
pasado aiio. La cdma-
ra de Barcelona tiene
previsto unirse en
breve a esta iniciati-
va, con La-Caixa.
Ademads de para el co-
merciante, esta tarjeta
también supone im-
portantes beneficios
al consumidor, ya que
ofrece la posibilidad
de aplazar el pago de.
las compras a realizar
en tres meses sin in-
tereses.



