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asesores de empresa

Caela
demandade
energia en
octubre

E. de G./Guadalajara

La demanda de energfa eléc-
trica en la Peninsula se situ6
en octubre en 20.328 gigava-
tios hora (GWh), lo que su-
pone un descenso del 2,7%
con respecto al mismo mes
de 2008, y una caida intera-
nual 1,5 puntos superior al
1,2% registrado en septiem-
bre, segun datos de Red
Eléctrica de Espana (REE).
La caida de octubre es la
mayor desde junio, cuando la
demanda descendié un
3,1%, pero dista del desplo-
me registrado en abril, del
12,5%. Enjuliola caida habifa
sido del 2%, frente al 1,1%
de agosto y el 1,2% de sep-
tiembre.

En todo caso, REE explica
que el mayor descenso de oc-
tubre se explica por los efec-
tos de laboralidad y tempera-
tura. Corregidos estos efec-
tos, el descenso habria sido
similar al de septiembre, del
1,2%.

Entre enero y octubre, la de-
manda acumulada se situé
en 208.554 GWh, un 4,6%
menos que en el mismo pe-
riodo del 2008.

Cuatro nuevas empresas
para el Centro de Empresas

El delegado de Industria, Energia y Medio Ambiente asisti6 ala firma
de los contratos con los nuevos emprendedores, donde también
estuvo presente el director del Centro, Miguel Cambas.
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Cuatro nuevas empresas
estan instaladas ya en el
Centro de Nuevas
Tecnologfas,conloquesonya
ocho las empresas que han
elegido este edificio como
sede paralanzarsus proyectos.
El pasado mes de septiembre,
el delegado de Industria,
Energfa y Medio Ambiente,
Alberto Rojo, asisti junto al
director del centro, Miguel
Cambas, ala firma delos con-
tratos de arrendamiento de
los espacios que estos nuevos
emprendedores ocupan ya
desde este mismo mes.

Estas cuatro nuevas empre-
sas, al igual que las ya instala-
das tienen como nexo comun
eluso de las nuevas tecnologf-
as para desarrollar sus merca-
dos de trabajo. Las empresas
que han firmado su contrato
de arrendamiento  son
“Digital Asesores Franquicias

Momento de la firma de los nuevos empresarios del Centro. /E. de G.

SL”,“Herdel Hispania ST.”,
“Cristina Chichén Abarca”y
“VelarSL.”.

Las empresas

“Velar” es una empresa cons-
tituida integramente por mu-
jeres, que se dedicaala gestion
inmobiliatia y de fincas a tra-
vés de nuevas tecnologfas. De
este modo, los clientes de
“Velar” pueden tener contac-
to con su administrador e in-

formacion de los asuntos re-
lacionados con su
Comunidad a cualquier hora
del dia, utilizando una clave de
usuario que le permite conec-
tarse a través de Internet, re-
duciendo asflos tiempos y eli-
minando tramites y docu-
mentacion.

“Cristina Chich6n Abarca”,
es una empresadedicadaala
ensefanza y formacién conti-
nua deidiomas online. L.aem-

presa estd capacitada para
atender a cualquier tipo de
clientes, ya sean jovenes estu-
diantes o ejecutivos. Laidea es
que los alumnos pueden asis-
tir si desean fisicamente a al-
gunas clases en la sede de la
empresa, pero también pue-
dan seguir su curso a través de
Internet, via telefénica y me-
diante  videoconferencias,
permitiendo asi mantener su
formacion desde casa o inclu-
so durante periodos de viajes.
“Herdel” es una consultorfa
dedicada al asesoramiento en
gestién de riesgos y comercia-
lizacién de seguros que nace
con un nuevo concepto del
mundo asegurador y para dar
respuestaa nuevas situaciones
del mercado.

Asf, estaempresadesarrollasu
proyecto via online y dirigido
a mercados especificos, asi
como alos asuntos relaciona-
dos conla salud. La iniciativa

surgeantela puestaenmarcha
de nuevos proyectos que hoy
endiase estanllevandoa cabo
y que las compaiifas de segu-
ros tradicionales no contem-
planen sus paquetes.

En cuantoa“Digital Asesores
Franquicias” se centra en la
asistencia técnica informatica
con servicio a domicilio.

El delegado de Industria
animo a estos emprendedo-
res a trabajar para sacar ade-
lante su proyecto yles ha brin-
dado la colaboracién del
Gobierno regional enlo que
necesiten en sus primeros
pasos, al tiempo que les ha de-
seado suerte en esta nueva an-
dadura.

El centto de Nuevas
Tecnologfas comenzd a fun-
cionar e pasado verano y ya
sonocho las empresas instala-
das en el mismo y es posible
queantesdeque finalice elafio
lleguen algunos nuevos em-
prendedores mas.

Las empresas que se instalan
en el centro disfrutando las
ventajas de un edificio nuevo,
equipado y con un alquiler
simbolico el primer afio, que
se elevaun poco el segundo y
casiseigualaal delmercadoen
el tercero, impulsando asfalas
empresas a que, UNa vez pasa-
dos los primeros afios, si el
proyecto es viable se instalen
por sucuentadejando espacio
ppara otros proyectos.
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