
E n  poco más de un año 
de funcionamiento, 

MERCOMANCHA ha 
logrado convertirse en la 

empresa líder en el 
sector de cereales y 

hortofrutícolas de una 
de las zonas con una 

agricultura más pujante 
de la Mancha. Creada 

por Antonio Atienza y 
otros empresarios ha 

facturado en su primer 
ejercicio dos mil 

m illones, sin que hasta 
el momento haya 

recibido subvención 
alguna.

EMPRESA LIDER EN EL SECTOR DE CEREALES

Antonio Atienza hace 
rentable Mercomancha 
en su primer ejercicio

mil millones de pesetas.
Ubicada en el Polígono In­

dustrial de Manzanares la ini­
ciativa empresarial de Antonio 
Atienza Lechuga surgió tras la 
decisión de la extinta empresa 
estatal MERCORSA (M erca­
dos en Origen, S.A.) de adjudi­
car el centro de M anzanares 
(uno de los pocos rentables de 
la red) a la cooperativa de se­
gundo grado CERESCO, inte­
grada en aquel en tonces,d i-

Antonio Atienza 
asegura que no hay 
sitio en Manzanares 
para Mercomancha 
y Ceresco

n año y 
m e d i o  
d e s p u é s  
de su cre­
ación  la 
e m p re s a  
M ERCO- 
M A N - 

CHA se ha convertido en una 
de las primeras de la provincia 
en el sector cerealístico y hor- 
tofrutícola, con una facturación 
durante 1993 superior a los dos

ciembre de 1992 por once coo­
perativas de la provincia de 
Ciudad Real.

M ER C O M A N C H A , S.A. 
surgió a raiz del anuncio de 
privatización de los centros de 
M ERC O RSA  en C astilla  la 
Mancha. Hasta esa feche Anto­
nio Atienza era el director ge­
rente de los nueve centros que 
había en la región, trabajo que 
llevaba desem peñando desde 
hacía 13 años. Con esa nueva 
empresa concurrieron a la adju­
dicación, haciendo una oferta 
de doscientos veinticinco mi­
llones, frente a los doscientos 
cincuenta de CERESCO, que 
fueron quienes finalm ente se 
llevaron el gato al agua.

Inmediatamente después de 
adjudicarse el centro de Man­
zanares, Antonio Atienza, criti­
có el descarado apoyo, que se­
gún él, hab ía  p restado  la 
Consejería de Agricultura de la 
Junta de Comunides de Castilla 
la Mancha a la cooperativa CE­
RESCO, en detrimento de su 
propia opción de compra.

Transcurrido un año y medio 
desde entonces, el director ge­
rente de M ERCOM ANCHA 
prefiere olvidar aquellos mo­
m entos, aunque, esporádica­
mente retom en a su memoria 
hechos más recientes, como el 
rechazo de la C onsejería de 
Agricultura a la subvención so­
licitada por su empresa para la 
subsidiación de algunos puntos 
de interés, que le hacen reac­
cionar de fomia airada ante lo 
que él cree que es una flagmte 
connivencia entre los máximos 
responsables de la Agricultura 
Regional y algunos de los más 
destacados socios de CERES­
CO.

Tras la adjudicación a CE­
RESCO, los socios que consti­
tuyeron MERCOMANCHA se 
resisten a disolver la sociedad, 
entre otras causas, por la expe­
rien c ia  que tan to  el p rop io  
Atienza como algunos de sus 
socios atesoran en el sector y 
fundamentalmente por el fondo 
de comercio que han consegui­
do crear a lo largo de tantos 
años de actividad.

Asi el 13 de enero de 1993 se 
constituye form alm ente ante 
notario  la sociedad form ada 
por cinco empresarios privados 
y ocho ex tra b a ja d o res  de

La empresa de Antonio Atienza ha creado IB puestos de trabajo fijos y 50 eventuales durante la 
temporada de vernno
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