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Las exportaciones se

reduceny se compran

mas productos fuera

Las previsiones en 2007 no son muy halaglenas para la balanza comercial

castel\ano manchega Habra una sensible desaceleramon de las ventas y 1as

mportacnones S€ mcrementaran con5|derab|emente

bajo de la media na-

S “cional en 2007. Asi
de precisas son las previsiones
de 1a Direccion Territorial del
ICEX, que indican que las ven-
tas al exterior de las empresas
castellano-manchegas crecera
un 2,6% al finalizar este ano,
frente al 6,8% del conjunto de
Espana.

Este crecimiento del 2,6% es
el dato mas bajo de incremento
de las exportaciones de los ulti-
mos anos en Castilla-La Man-
cha, muy alejado de la media
nacional, lo que ha hecho sal-
tarlas alarmasenlaDireccion
Territorial del Instituto de Co-
mercio Exterior, pues parece
que las promociones y campa-
fia que se estan haciendo en los
Gltimos anos para fomentar la
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- AS exportaciones
2 de Castilla-La Man-
B cha creceran por de-

salida de las empresas al exte-
rior no esta dando sus frutos.

Segun el informe anual del
ICEX, por valor de los produc-
tos exportados desde la region,
en 2007 se alcanzarianlos 2.925
millones de euros, frente a los
2.852 millones del pasado ano.

Este informe también pone
de manifiesto el buen compor-
tamiento que tendran las pro-
vincias de Ciudad Realy Alba-
cete, con crecimientos del 21 y
12% respectivamente, con res-
pecto al ano 2006. Sin embargo,
Guadalajara, con un retroceso
del 15%, seria la provincia con
peores resultados en comercio
exterior.

Desaceleracion

En la presentacion de este in-
forme, el director territorial
del ICEX, Pedro Antonio More-
jon, aseguraba que se esta pro-
duciendo una desaceleracion
dela capacidad exportadorade

#

Ciudad Real lidera el
crecimiento exportador

alcanzando los 5.

volveria a retomar su impulso importador

100 millones de euros, lo que

supondria un crecimiento del 54%. Toledo se

consolida como la segunda provincia en el

En el tltimo ano se ha producido un cambio en ranking importa
la tendencia de las exportaciones en el ambito
provincial. Toledo ha sido, tradicionalmente, la
provincia con un mayor volumen de exportacio-
nes, sin embargo, la prevision es que afinal de
ano las ventas al exterior se queden en 700
millones de euros, mientras que Ciudad Real
alcanzara cifras por encima de los 900 millones
de euros: a continuacion se situaran Albacete
con 635 millones de euros, Guadalajara con
unos 530 millones de euros y, por altimo
Cuenca se mantendra con 130 millones a final
de 2007.

En el apartado de importaciones, Guadalajara

Albacete, con 730

anterior enlasm
provincias exper

rondariael 10%.

dor con unos 1.380 miliones de

euros en 2007, que supone un descenso del 10%
respecto a 2006. A continuacion se situarian

illones de euros (un 21%

mas), Ciudad Real, con 340 millones de euros
(28% de crecimiento) y finalmente Cuenca, con
150 millones de euros. De cumplirse esta
prevision, supondria un incremento de méas del
% —en el primer cuatrimestre de 2007 ha
conseguido un aumento del 44 % respecto al ano

ismas fechas—, y el resto de
imentarian tasas de aumento

muy superiores a la media nacional, que

las empresas de 1a region. Pre-
ocupa sobre todo Toledo, tradi-
cionalmente la provincia con
ayor diversidad de empresas
exportadoras, pero que este
afo no crecera o lo hara muy
poco. Porelladocontrariose si-
tiia Albacete, gue esta teniendo
un buen comportamiento, y
Ciudad Real, que crece por en-
cima de la media regional.

Por el contrario, se espera
que las importaciones vuelvan
a crecer, lo que provocara un
fuerte debilitamiento de 1a ba-
lanza comercial. Asi, habraun
incremento de las compras de
mas del 32%, cuando en Espa-
fia se espera un crecimiento al-
go superior al 7% . Destaca, Co-
mo suele ser habitual, 1a pro-
vincia de Guadalajara, con un
incremento del 54%, mientras
que en Toledo se producira una
caida de las importaciones del
10%.

Otro dato poco favorable pa-
ra la balanza comercial caste-
llano-manchega es la excesiva
concentracion de paises y pro-
ductos.

Portugal, primer destino

Por paises, las ventas se con-
centran en diez mercados, con
el 80% de las ventas. Destaca
Portugal, que sigue siendo el
destino mas importante, aun-
que, como senala Morejon, ex-
portar al pais vecino es como
vender en cualquier provincia
espafiola. En el altimo ano, el
ritmo de ventas a Portugal ha
aflojado, lo que ha hechoresen-
tirse la balanza comercial, de
ahiquereclame alasempresas
una mayor diversificacion de
las exportaciones. Francia y
Alemaniasonlosotrosdos pai-

ses donde se destina la mayor
parte de las ventas al extranje-
ro.Qtro pais que esta despun-
tando en las exportaciones es
Estados Unidos, aunquela pari-
dad euro/dolar se estanotando
en un menor ritmo de creci-
miento de las ventas.

L.os movimientos mas desta-
cables para este ano se daran
en GreciaelItalia, donde se pre-
vé un importante aumento de
las ventas, junto a Marruecos,
donde se podriallegar a un au-
mento del 25%. A0n asi, los
principales destinosde los pro-
ductos castellano-manchegos
sigiten siendo los paises de la
Union Europea.

Agroalimentacion
Elinformedel ICEX indica que
los sectores protagonistas de
las exportaciones castellano-
manchegas en 2007 seran los
agroalimentarios, conel aceite
de oliva como lider en creci-
miento, con una prevision de
subida por encima del 200%.
I.as bebidas y vinos creceran
mas del 20% , superando por pri-
mera vez la barrera de los 100
millones de euros por valor ex-
portado.

En cuanto a las importacio-
nes, Alemania ocupael primer
puesto, principalmente por-
que la compra de vehiculos dis-
paranlascifras.Lesigueenim-
portancia Francia y China,
que ya se encuentra en tercera
posicion. Otros paises de ori-
oen de las importaciones son
Italia, Portugal y Paises Bajos;
yamasdistancia, Austria, Rei-
no Unido, Bélgica y Estados




