geramente irreverentemente conoci-
do a nivel popular por «el del dedo
tieso». Nuestra Sefiora de la Sole-
dad, o «de San Agustin». También el
Viernes Santo, pero al terminar la
anterior, salen en procesion el Santi-
simo Cristo del Perddn, el Cristo de
Marfil, el Santisimo Cristo de la
Agonia, el Santisimo Cristo de la Sa-
lud y la Santisima Virgen de las An-
gustias. Y también el mismo dia, sa-
liendo a las ocho de la noche, bajo el
nombre genérico del «santo entie-
rro», tres pasos: la Cruz Desnuda de
Jerusalén, el Cristo Yacente y Nues-
tra Sefiora de la Soledad y la Cruz. El
Gltimo desfile procesional es final-
mente el domingo, de resurreccion,
con dos pasos: Ntro. Sefior Jesucris-
to Resucitado y Maria Santisima del
Amparo.

LAS TURBAS: LUZ,
COLOR, SONIDO

Terminaremos esta necesaria-
mente breve referencia a nuestra Se-
mana Santa, y siendo conscientes de
que muchas cosas las hemos de dejar
en el tintero, comentando el mo-
mento mas conocido de nuestra se-
mana: la procesion de las turbas, por
mal nombre «de los borrachos».
Esta no es en realidad una proce-
sion, sino que se integra, delante, en
la procesion del Viernes Santo por la
mafana, «del camino del calvario».
Su origen no es conocido, pero en
sus inicios fue sencillamente la con-
juncién de unos pocos hombres, de
familias muy definidas, que armados
con unas pitas y tambores destensa-
dos, y tras haber alegrado algo su es-
piritu por la noche con nuestro tra-
dicional resoli. burlaban a la figura
de Jests Nazareno con el ronco soni-
do del tambor y el estridente del cla-
rin. A partir de los afios sesenta y se-
tenta, este hecho, circunstancial
dentro de la procesion, se constituyo
en protagonista. En los ultimos
afos, miles -hasta mas de tres mil en
1980- de turbos han estremecido
Cuenca entera, durante horas, con
un impresionante temblor ininte-
rrumpido y cadente, roto s6lo por el
romper agrio de las «clarinds». La
rdpida popularizacion de las turbas
ha diluido también buena parte de
su sentido original, y son muchos ya
los participantes en esta procesion
que no comprenden la seria profun-
didad de la misma. Sin que por ello
pierda su magica fuerza ni su primi-
tivismo original, si que habria que
abogar siempre por contener los ex-
cesos de algunos en esta «procesion
de los turbos». m

Armando SOTO
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ENCUESTA

SOBRE SOGAMAN

Dado el interés que en nuestra Region ha despertado la
creacion de SOGAMAN, LA HORA DE CASTILLA-LA
MANCHA ha pedido a sus corresponsables que realicen un
sondeo entre varios empresarios de las cinco provincias. In-
comprensiblemente, de Cuenca no hemos tenido contestacion

a esta encuesta -cosa que

lamentamos-, segln manifiesta

nuestro corresponsal Armando Soto. En uno de nuestros pro-
ximos numeros publicaremos una amplia entrevista con el

presidente de SOGAMAN.

ALBACETEm e e EEEEHR

SOGAMAN, NI FLICK
NI FLOCK

El destino, hasta el momento, de la So-
ciedad de Garantia Reciproca de Casti-
lla-La Mancha (Sogaman) parece ir pa-
ralelo al que tiene nuestra provincia en el
resto de Espafia: desconocimiento casi
total. Asi, se puede afirmar sin temora la
duda, e incluso en términos posmoder-
nos, que en Albacete, Sogaman, ni flick
ni flock.

Los empresarios de la provincia no re-
curren a este tedrico nivel de ayuda a sus
problemas crediticios y de avales. A pe-
sar de que en Sogaman estan integradas
la Excma. Diputacion, el Ayuntamiento
de la capital, la Confederacién de Em-
presarios, y la Caja de Ahorros Provin-
cial. En este sentido, «LA HORA» se ha
puesto en contacto con varios empresa-
rios, cuyas respuestas son parejas. Gui-
llermo Garcia, cuyos frenos Necto se es-
tan expandiendo a Ciudad Real, aparte
de la importancia que tienen en el co-
mercio albacetense, podia resumir a la
mayoria: «Me suena que existe, pero no
interesa Sogaman, pues se limita, segln
creo, a prestar avales y no siempre. Los
intereses a pagar son los mismos que con
un Banco». Opinién semejante al direc-
tor de Hierros Candel: «aqui trabaja
poco, tal vez acudan los empresarios a
los que rechazan los Bancos y eso ya es
mala sefial, dificil serd que por media-
cién de Sogaman les acepten. Me gusta-
ria saber coémo va la cuenta de explota-
cién de esta sociedad». El empresario
textil Antonio Ruiz decia que «afortuna-
damente no hemos tenido que recurrir a
Sogaman. Que por qué afortunadamen-
te, porque ahi sélo van los que no funcio-
nan y no seréa facil que consigan avales o
tipos inferiores a los de los Bancos. De-
beria ser de mayor competitividad».
Como muestra, tres botones.

En Sogaman, por supuesto, las opinio-
nes son casi contrarias. Casi, porque no
dejan de reconocer que «tal vez deberia-
mos ser mas conocidos, tener mayor in-
fluencia. Si que podemos conseguir cré-
ditos mas baratos, pero, claro, hay que
hacer previamente convenios con lasen-
tidades que los conceden», palabras del
Jefe de Riesgo de esta Sociedad, Vicente
Ferrer, semejantes a las del secretario de
la Confederacién de Empresarios de Al-
bacete (Ceda), Sr. Roldan: «lo que ocurre
es que cada uno habla de la feria segl*->
le va. Estamos realizando un esfuerzo
para que Sogaman tenga auténtica efica-
cia y pronto habra de notarse». Que asi
sea.

Emilio MARTINEZ
CIUDAD REAL

LAS ENORMES
VENTAJAS DE
SOGAMAN

De alguna manera interesaba conocer
en Ciudad Real la opinién del flamante
presidente de la Confederacién Provin-
cial de Empresarios, Juan Antonio Ledn
Trivifio. quien nos llamé la atencién, en
primer término, por la errata que por
tres veces se repitié en la revista de ha-
blar d¢ SOGOMAN en vez de SOGA-
MAN como es légico.

Para el sefior Ledn Trivifio «la puesta
en marcha de SOGAMAN es algo muy
importante y positivo para la regién. Te-
nemos* fundadas esperanzas puestas en
ella porque ha salido con un capital ini-
cial fuerte, aunque todavia no se encuen-
tra a pleno funcionamiento. Pero en el
terreno negativo hay que sefialar que se
ha constituido con una increible canti-
dad de problemas burocraticos que pue-
den influir en su desarrollo».

Légicamente interesaba saber cudles
son las causas burocraticas que. de algu-
na manera, estan frenando la labor de

esta asociacion desde su nacimiento.
«Las causas-sefiala el sefior Leén Trivi-
fio- hay que buscarlas en que al no exis-
tir antecedentes de esta sociedad topa-
mos con unos obstaculos para su inscrip-
ciéon que no llegamos a entender del
todo».

De cualquier forma siempre hay lugar
para el optimismo y el presidente de los
empresarios de Ciudad Real estima que
«siempre que haya apoyo de los poderes
publicos y las Cajas de Ahorros, ya que
ambos son socios protectores, a fin de
bajar los costos de los avales, podremos
marchar bien yaello aspiramos».

José Luis MURCIA

GUADALAJARAH W i

SOGAMAN esunasociedad de garan-
tias reciprocas que a nivel regional ha
comenzado su andadura recientemente,
integrando otras de &mbito provincial ya
existentes y empresarios de Guadalajara
y Cuenca donde no estaba constituida. A
este respecto preguntamos a dos empre-
sarios alcarrefios que nos parecen repre-
sentativos sobre el interés y aceptacion
de una sociedad de estas caracteristicas.

Agustin de Grandes, empresario que
fue Consejero de Industrias con el Go-
bierno, preautonémico y en el primer
Gabinete autonémico de Castilla-La
Mancha, manifiesta que Sogaman es un
medio interesante que ha pasado mo-
mentos dificiles en su constitucién ya
que se encontré a algunas de las socieda-
des provinciales, con créditos a empresas
en precaria situacion. Habra de ganar la
confianza de los empresarios mediante
la suficiente informacién y profesionali-
zacion, entrando en los problemas que
han ido surgiendo.

Para Roman Silgo, empresario presi-
dente de la Camara de Comercio e In-
dustria de Guadalajara, «puede y debe
ser un instrumento valiosisimo para la
pequefia empresa porque posibilita el
acceso de estos pequefios empresarios al
crédito en condiciones 6ptimas». Tam-
bién sefala la necesidad de llegar a ellos
como una informacion precisa.

Pedro LAHORASCALA
TOLEDO

«INSUFICIENTE
ENVERGADURA
ECONOMICA»

Apolonio Mayoral,
Presidente regional
de los constructores
de Castilla-La Mancha

«Puede afirmarse que SOGAMAN no
esta dirigida al sector de la Construccion,
porque los constructores nos movemos a
unos niveles econémicos fuertes a los
que no puede llegar esa entidad. SOGA-
MAN parece indicada, mas bien, para el
sector del comercio y para empresas
muy pequefas, pero no para los cons-
tructores, que necesitamos cifras de 600
millones de pesetas para promociones de
s6lo 80 6 90 viviendas, Si llegaramos dos
constructores a pedir dinero a SOGA-
MAN vy nos lo dieran, la descapitaliza-
riamos en poco tiempo.

«Por otra parte, si yo, como construc-
tor, acudo a un banco y solicito un aval,
me sale igual que con SOGAMAN, aun-
que reconozco que puede que haya mu-
chos que no puedan conseguir ese aval
en los bancos y tengan que recurrira SO-
GAMAN.

«Resumiendo, para el sector de la
construccion  SOGAMAN tiene poca
potencia econdmica, y a nivel regional
me consta que son muy pocos construc-
tores los que han hecho uso de ella.»

Mariano CALVO
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