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Losimon invierte 90 millones de

pesetas para ampliar instalaciones

F. J. LLana NieTO
Almadén (Ciudad Real)
Industrias Losimén va a
invertir cerca de noventa
millones de pesetas en la
ampliacion de sus actua-
les instalaciones de Al-
madén (Ciudad Real),
con la intencién de po-
tenciar sus lineas de pro-
ductos ibéricos y de pre-
parados de caza. Este
proyecto se
enmarca en

@

Uno de los objetivos es potenciar la linea de productos de caza
mayor, que comercializa en pequerios envases

un momento muy bueno
para potenciar este sec-
tor”, explica el gerente,
Juan Carlos Losilla. La
casi totalidad de la pro-
duccion obtenida se en-
vasa en botes de peque-
no tamafo, que poste-
riormente se
comerciali-

la activi- zan en la ca-
dad agroa- Actualmente la dena de ali-
limentaria eynpresa estd mentacidon
de esta enT- est l l la Eroski y
presa fami- otros esta-
liar consti- apertura a blecimien-
tuida en el mercados exteriores, tos de res-
afo 1996 y sobre tOdO de la [JE tauracion.

que tam- A pesar de
bién se de- que los des-

dica a la ganaderia y ala
construccién y oficina
técnica.

Las obras de amplia-
ciébn que han finalizado
recientemente  permiti-
rdn a la compafiia incre-
mentar por cinco su pro-
duccién arual de jamo-
nes -que hasta ahora se
situaba en 8.000 piezas-
y casi en la misma canti-
dad el volumen de caza,
hasta las 250 reses por
fin de semana.

Industrias Losimén es
de la pocas empresas de
Castilla-La Mancha que
comercializa carne pre-
parada de caza mayor
-jabali y venado-, y por
este motivo espera im-
pulsarla a corto plazo,
“ya- que actualmente es

tinos geograficos de los
productos se circunscri-
ben al territorio nacional
la empresa almadense es-
ta estudiando la apertura
a mercados exteriores,
preferiblemente de la
Unién Europea, a donde
podria comercializar ja-
mones en un plazo apro-
ximado de seis meses.

Las nuevas instalacio-
nes constan de una sala
de recepcién de jamdn,
con capacidad para dos
mil piezas; cdmaras de
salazén para 4.000 uni-
dades; camara de conge-
lacién; dos secaderos pa-
ra albergar 2.000 piezas
cada uno; y una bodega,
donde se almacenan
35.000 jamones. Juan
Carlos Losilla resalta que

Las instalaciones estan homologadas por la Comunidad Econémica Europea.

toda la fibrica estd com-

pletamente climatizada y
dotada de la tecnologia
mads avanzada del mo-
mento. )

Ademds de jamones
blancos e ibéricos la em-
presa elabora otros pro-
ductos cérnicos como
salchichones o chorizos,
“ya que desde que co-
menzamos a funcionar
nos fijamos como maxi-
ma vender en fresco to-
das las partes nobles de
los animales y el resto en
elaborados y cocinados”,
concluye Juan Carlos Lo-
silla.

1=+ Una empresa con capacidad

 de diversificacion

cerdo.

Ademads de la agroalimentaria, Industrias
Losimén se dedica a las actividades de cons-
truccién y ganaderia. Dentro de la primera, la
empresa realiza todo tipo de proyectos, desde
estudios geotécnicos hasta la ejecucién de
viviendas, pasando por la rehabilitacién de
viviendas, promocién, inmobiliaria, etc. El
domicilio social también se encuentra en la
localidad de Almadén, y su ambito de actua-
cién se limita a la comunidad auténoma de -
Castilla-La Mancha. En la actividad ganadera,
la sociedad posee una granja de cebo, con
doscientos cochinos ibéricos, lo que le permi-
te controlar la materia prima con la que ela-
bora los productos de calidad derivados del

AM Mobiliario
‘avanzara
en el diseiio
de muebles
nuevos

M.MoORENO
Sonseca (Toledo)

AM Mobiliario SAL, ubi-
cada en la localidad tole-
dana de
como, la mayoria de las

Sonseca, y

empresas de la zona, se
dedica a la fabricacién
de todo tipo de muebles,
en madera maciza, en un
estilo rastico, aunque
segun’ fuentes de la
empresa se adaptan a las
necesidades del cliente.
Los

futuro de la empresa

proyectos de
estdin  orientados a
aumentar las ventas de
muebles y a seguir avan-
zando en nuevos dise-
fios de muebles, tanto en
mobiliario de salones,
dormitorios y muebles
auxiliares. ‘

Las exportaciones de
AM Mobiliario SAL se
orientan a Alemania,
fundamentalmente, aun-
que también tienen
clientes en Francia. En el
mercado nacional estan
en tiendas y almacenes
de todas las coznunida-
des auténomas, aunque
con mayor presencia en
Castilla-La Mancha y
comunidades limitrofes,
como Madrid y Valencia.

La empresa cuenta
con 42 trabajadores y
recientemente ha
ampliado las instalacio-
nes en las que se
encuentran reciente-
AM Mobiliario
SAL se constituyé en el
ano 1992.

mente.

F. J. Liana NieTo
Navamorcuende (Toledo)

La empresa Aguas El
Piélago estd en tramites
para obtener la califica-
cién de mineral natural
del agua que comerciali-
za en garrafas de cinco
y ocho litros por todo el
territorio nacional, aun-
que segun afirma desde

el departamento de Ad-

ministracion de la socie-
dad, Luis Merchan, al
tratarse de una empresa

pequeia “nuestro radio’

de accién mais eficaz se
sitta en aproximada-
mente 300 kildmetros de

El Pi¢lago tramita la obtencion de la

calificacion de agua mineral natural

La empresa comercializé 3.600.000 litros en 2000 en garrafas
de cinco y ocho litros por todo el territorio nacional

" donde
mos”. ,
Aguas El Piélago esta
situada en el término
municipal toledano de
Navamorcuende, donde
dispone de unas peque-
flas instalaciones com-
puestas por una linea de

envasado, unos depési-

nos encontra-

tos externos en los que
almacena el agua antes
de su ozonizacién y una
linea de filtrado.

El agua que comer-
cializa es potable prepa-
rada y procede de la
Sierra de San Vicente.
Una vez que esta enva-
sada no presenta ningu-
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na_diferencia con res-

pecto a la mineral natu-
ral, aunque se puede fil-

" trar antes de su envasa-

do y etharle cloro, aun-
que el agua no puede
tener este ultimo pro-
ducto una vez que estd
en el mercado y se eli-
mina en la fase de filtra-

cién. “Lejos de lo que
pueda pensar la gente
-afiade Luis Merchan- el
agua potable preparada
tiene mucha mas seguri-
dad y garantia que el
resto, e incluso es mas
fina”.

La empresa toledana
envasé durante el pasa-

do ano cerca de
3.600.000 litros de agua,
que vendié a distribui-
dores. Por el momento
no se ha planteado en-
trar en formatos distin-
tos a los de cinco y ocho
litros, “ya que la compe-
tencia es mucho mayor
y al ser una empresa pe-
quefa preferimos espe-
cializarnos”, matiza
Luis Merchén. )

Hace un ano Aguas
El Piélago aplicé un sis-
tema de ozonizacidn,
con lo que dejé de utili-
zar definitivamente el
cloro.



