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El empresa de Cuenca ha adquirid̂ ^̂  

Lutope S.L. apuesta por 
el diseño de muebles 

ALICIA SÁNCHEZ 

Cuenca 

Con más de 40 años de 
experiencia en el sector 
de la fabricación del 
mueble, Lutope S.L. está 
en la actualidad implan­
tando un sistema de dise­
ño informático para la 
elaboración de sus pro­
ductos. La actividad de 
Lutope, ubicada en el 
polígono industrial Los 
Palancares de Cuenca, es 
la fabricación de muebles 
de cocina y baño, princi­
palmente, además de la 
instalación de frentes de 
armarios deslizantes. 

El principal proyecto a 
desarrollar en la actuali­
dad es el diseño de los 
muebles que elaboran, 
proceso que es comple­
mentado desde esta 
empresa conquense con 
la decoración de vivien­
das, comercips así como 
oficinas y el servicio post 
venta de los mismos. Es 
concretamente en la 
decoración y el diseño 
donde la empresa está 
obteniendo los mejores 
resultados ya que reali­
zan todo tipo de encar­
gos a medida de sus 
clientes, según señalaba 
la gerente de la empresa 
María Luisa Torralba 
Martínez. 

La facturación ha 
experimentado un ligero 
crecimiento respecto al 
pasado año, que ha servi­
do para amort izar las 

La firma busca mejorar la oferta en decoración 
que ofrece a empresas y particulares 

La empresa conquense diseña los muebles de cocina por ordenador. 

inversiones realizadas 
últimamente. Entre ellas, 
una máquina para cante­
ar el material en PVC, y 
ampliar asf su gama d é 
productos. 

En este 
momento Luto-
pe S.L está inte­
grada por cinco 
empleados. 

Lutope se 
convirtió en 
Sociedad Limi­
tada en 1994, 
tras extinguirse 
la forma jurídi­
ca Comunidad de Bienes 
que mantuvo duran te 
unos años, aunque su 
experiencia viene de 

atrás. La empresa, según 
señalaba la gerente, para 
gbri'rse mercado ,ha' ídp! 
poco a poco introducien­
do fódo tipo de materia­

les para 

Lutope ha hecho 
frente a la inversión 

en mácíuínas de 
cantear a través 

del crecimiento del 

la reali­
z a c i ó n 
d e 1 
m u e b l e , 
desde la 
melami-
n a , 
hasta la 
fórmica, 
el poli-
l a m i n a ­

do, lacado o la madera y 
sus diversas clases. 

En la actual idad su 
principal mercado es 

año 99 y 2000 

Cuenca provincia y capi­
tal aunque ¿e han romen-
zádo ha realizar trabajos 
para particulares,, ,,de 
otras provincias cerca­
nas. 

Lutope se encuentra 
ubicada en unas instala­
ciones de 300 metros cua­
drados del polígono de 
Cuenca, dedicados a la 
fabricación y diseño del 
mueble y por el momen­
to la dirección de la 
empresa no proyecta rea­
lizar n ingún tipo de 
ampliación, "hasta que el 
mercado nos vaya 
d e m a n d a n d o nuevos 
pedidos" , señalaba 

María Luisa Torralba. 

La facturación de 
Pedro Galiano 
bŝ ará un 50% 

El motivo principal del descenso ha 
sido la siáyida de los carburantes 

MóNicA MORENO 

Albacete 

La subida de los carbu­
rantes está afectando 
signif icat ivamente a 
muchos sectores econó­
micos, como son las 
empresas de transporte 
que al finalizar este 
ejercicio van a ver redu­
cido su volumen de fac­
turación. En esta situa­
ción se 
e n c u e n t r a 
la empresa 
P e d r o 
G a l i a n o , 
ubicada en 
el Polígo­
no de 
Campol l a -
no en 
A l b a c e t e , 

ique .se dedica al .trans­
porte de coches de todo 
• tipo, y-,qw(e.!al final-«le 
este ejercicio verá 
reducido en un 50% su 
vo lumen de negocio, 
aunque no en el volu­
men de trabajo que ha 
sido un año bueno. "En 
este ejercicio, funda­
menta lmen te en los 
últimos meses, nuestra 
act ividad se ha vis to 
afectada por los carbu­
rantes y si no se solu­
ciona p ron to , por la 
subida imparab le del 
precio del gasóleo, ten­
dremos muchas pérdi­
das" , señala el máximo 

responsable de la firma 
familiar. 

Esta empresa albace-
teña cuenta con una 
flota de diez camiones-
trailers con remolque, 
s iendo el principal 
cliente de Pedro Galia­
no S.A. es una cargado­
ra de Barcelona que se 
encarga de traer los 
vehículos, vía barco o 
carretera, del exterior. 

"Rea l i za ­
mos algu­
nas sali­
das al 
extranjero 
pero son 
muy poco 
s igni f ics -
tiv3Si;(myí> 
que nues­
tros viajes 

se realizan principal­
mente por el territorio 
naci0nal".,":flsegtira' el 
gerente. 

El número de viajes 
que lleva a cabo la ftrfPfi 
ronda los seis.^.la.^ep)?!-
na por toda España. La 
empresa,que cuenta con 
una plantilla de 13 traba­
jadores, de momento no 
tiene pensado realizar 
ningún proyecto de futu­
ro "ya que hasta que no se 
resuelva el problema de 
los carburantes no pojie-
mos pensar en hacer 
inversiones en las instala­
ciones, y en los vehícu­
los", añade el gerente. 

La empresa 
de Albacete se 

dedica al 
transporte de 

coches por 
carretera 

A.I .M. 
Cividad Real 

El comercio de muebles 
Arepesa, que posee dos 
tiendas en la provincia 
de Ciudad Real, tiene 
previsto abrir al público 
a principio del mes que 
viene la ampliación de la 
exposición de la tienda 
que tienen abierta en 
Alcázar de San Juan. 

Esta es la inversión 
más importante que han 
realizado últimamente y 
que supone una exten­
sión de exposición en 
esta localidad ciudadrea-
leña de 3.000 metros cua-

Arepesa doblará su espacio de 
exposición en Alcázar de San Juan 
Este comercio ciudadrealeño prepara la puesta en 

tarjeta de socios para clientes y visitantes de las 
drados, según explicó a 
este semanario Margari­
ta Arévalo, actual res­
ponsable junto con su 
hermano Roberto Aréva­
lo de este comercio. 

Arepesa es una 
empresa familiar con 
unos 28 años de antigüe­
dad que tiene su origen 
en la localidad de Porzu-

na, donde está situada su 
primera tienda, que 
cuenta en la actualidad 
con otros 3.000 metros 
cuadrados de exposición. 
Hace unos 13 años, en el 
87 se abrió la segunda 
tienda en Alcázar, que es 
la que ahora se ha 
ampliado. 

Otro de los proyectos 

en los que están trabajan­
do los responsables de 
este comercio y que tiene 
la intención de poner en 
marcha antes de que 
acabe el año es la distri­
bución de una tarjeta de 
asociados tanto para los 
clientes habituales como 
para las personas que 
visiten el comercio y 

marcha de una 
instalaciones 
rellenen un formulario. 
Con esta tarjeta, los aso­
ciados, podrán obtener 
descuentos en sus com­
pras y regalos. 

Arepesa se dedica a la 
venta de muebles de 
hogar, cocina y electro­
domésticos y sus clientes 
los tienen tanto en la pro­
vincia de Ciudad Real 

como en la provincia de 
Toledo o en Madrid. 

El número de emplea­
dos, incluyendo a los 
propietarios, es de siete. 

Respecto a la situación 
actual de la venta de 
muebles de cocina y de 
electrodomésticos, Mar­
garita Arévalo aseguraba 
que no se está en un mal 
momento . La situación 
económica de la provin­
cia de Ciudad Real que 
ha mejorado en los últi­
mos años, añadía, tam­
bién contribuye a que las 
perspectivas sean bue­
nas. 
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