
Una trayectoria empresarial
que le ha valido el premio
CECAM 2009 por parte de
la provincia de Guadalajara
y donde se premia el esfuer-
zo y la dedicación de toda
una vida. Que como reco-
noce el propio García Moya
“este premio es un recono-
cimiento a muchos tiempo
de esfuerzo y a muchas eta-
pas superadas”. 

Una dedicación que empe-
zó sin llegar a la adolescen-
cia, pues por motivos fami-
liares se puso a trabajar muy
joven, viviendo primero de
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Más de 50 años “al pie del
cañón” describen la vida de
este empresario alcarreño
que se hizo a sí mismo y ha
sabido mantenerse en los
momentos duros y disfru-

tar de los buenos. Esto lo
corroboran las cinco em-
presas que Pedro García
Moya, puede presumir de
haber creado, Industrias
Tagar, S.A., SuInPlas
Decoraciones, S.A.,

Juncadillas Industrial S.A.,
Muebles Auxiliares S.A. y
Promociones Horchanas.
Grupo empresarial que
cuenta con una superficie
de 80.000 metros cuadra-
dos, de los que 40.000 están

La innovación ha sido una de las
máximas en todas sus empresas
De un puesto de fruta en el mercado Barceló de Madrid a un grupo empresarial potente
que tiene presencia en varios países y un gran volumen de negocio pasando por un
pequeño taller de cromado ha sido la trayectoria en más de 50 años de trabajo

Pedro García Moya recogiendo su premio de manos del presidente de CEOE Nacional, Gerardo Díaz Ferrán./ Economía de Guadalajara

El premio de
CECAM es un 
reconocimiento 
a toda una vida de
dedicación

PEDrO GArCÍA MOYA:  Premio CECAM 2009 por Guadalajara

construidos y dan un total
de 100  puestos de trabajo
directos. Todas empresas
familiares que siguen a
cargo de algún miembro de
la saga y del propio García
Moya.

la agricultura, para salir de
su pueblo natal, Horche, a
los 16 años e ir a Madrid y
aprender un oficio. En este
caso empezó en talleres de
pulido, niquelado y croma-
do hasta que la “mili” paró
con su trayectoria laboral a
la que regresó con 23 años
con un puesto de fruta y
verdura que instaló, junto
con un socio, en el mercado
Barceló de Madrid.

Inicios
Vendiendo fruta se encon-
traba Pedro García Moya
cuando se dio cuenta que en
su tierra, en Guadalajara, no
había ninguna empresa de
pulido o cromado, algo a lo
que se había dedicado
desde joven y le gustaba,
por lo que, no se lo pensó
mucho y decidió montar
una pequeña empresa en
este sector. Aunque tam-
bién reconoce que “la cer-
canía a la familia pesó para
tomar este paso tan impor-
tante, y es que al final, soy
muy familiar”. Tanto que
para iniciar con su proyecto
tuvo que recurrir a familia-
res que le ayudaran con la fi-
nanciación para poder ha-
cerse con un viejo taller,
pero apto para empezar a
trabajar. Era 1960 cuando
se sembraba el germen del
grupo de empresas que co-
nocemos en la actualidad.
Una etapa de su vida que
cuando este empresario
echa la vista atrás reconoce
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