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Primeros en

conseguir el

sello INCE

Extransa fue la prime-
ra empresa de Espaifia
en conseguir el sello
INCE-AENOR de cali-
dad de este producto
de construccién. Esto
representa el interés
por la calidad y el ase-
guramiento de la
misma. “No sélo que-
remos producir cali-
dad sino ademis
demostrarlo”, asegura
Narciso Garcia. El
objeto del sello INCE
del Hormigén prepa-
rado es el de garanti-
zar estadisticamente
la calidad del hormi-
goén preparado
mediante un proceso
de control de las ins-
talaciones, de las
materias primas y del
producto terminado.
Las ventajas de este
sello es la de utilizar
productos que han
sido controlados en
todas las etapas del
proceso de fabricacién
y por tanto, el riesgo
del usuario de utilizar
productos no confor-
mes es inferior al que
se produciria si se uti-
lizaran hormigones
que no han sido con-
trolados en todas estas
etapas.

Extransa y Forcasa
estd implantando la
UNE-EN-ISO 9002.
Esperan implantarla
en lo que va de afio
para obtener la norma
y luego optaremos por
la certificacién de
empresa.

NARCISO GARCIA, DIRECTOR ANANCIERO DE EXTRANSA Y FORCASA

“La seguridad esta

por encima de la

calidad, la competitividad y la eficacia”

Monica MORENO
Cuenca

Pregunta- Estamos viviendo
un buen momento para las
empresas de la construccién,
ya que la situacién econémica
impulsa las inversiones
empresariales y la construc-
cién de viviendas. ;Cémo estd
aprovechando la empresa este
momento?

Respuesta.- Que estamos
viviendo un buen momento
habria que matizarlo, ya que el
caso de Cuenca no es extrapo-
lable al ambito nacional, ya que
tiene sus propias peculiarida-
des. Si es cierto que se estd
viviendo un momento bueno
que no es de los mas bajos. En
Extransa y Forcasa se aprove-
cha en la medida en que se
puede. Como nuestra capaci-
dad de produccién es muy
superior a la
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alli sus propias plantas de

produccién?
R.- Se valora la posibilidad
de crecer. Se

demanda, no @ puede hacer
tenemos proble- ., de varias for-
mas de adapta- La construccion  masdesde el
cién. Las gq por la via de sito  donde
emPIesas estén una rapida vo opera o
preparadas . — bien diversifi-
para afrontar _€J€CUCION de las  cando centros
los retos de la ynidades de la  de produccion.
demanda con obra Pero dada la
facilidad. estructura de

P- Si estu- la empresa se
vieran en otra provincia que ha preferido hasta la fecha con-
no fuera Cuenca, ;se aprove- trolar de una manera muy
charian mejor de esta situa- directa la actividad en un solo

cién?

R.- Tendriamos més activi-
dad, ya que Cuenca tiene unas
posibilidades muy limitadas.

P- ;No han pensado salira
otras provincias estableciendo
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centro antes que dispersarnos
en la diversidad de centros de
trabajo. Pero naturalmente
nada es despreciable.

P- ;Qué caracteristicas

tiene la construccién de hoy ?
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Narciso Garcia, director fmancnero de Extransa y Forcasa

R.- La construccién va por
la via de una rapida ejecucién
delas unidades de la obra. Mis
que una obra es una instala-
cién.

P- Dentro del coste del
producto la parte proporcio-
nal que le corresponde al
transporte es muy alta. ;En
qué medida les afecta la subi-
da de los carburantes?

R.- Son productos cuyo
valor unitario es muy bajo y la
incidencia de los precios del
transporte es muy alta, por lo
que el aumento de los precios
de los carburantes influye
mucho. Por ejemplo, transpor-
tar unas bovedillas a 100 kilé-
metros, supone una partici-
pacion del precio del transpor-
te de un 30%. Siendo un pro-
ducto barato el transporte tiene
un precio relativo alto.

JAVIER POZO

P- E hormigén es un bien

R.- En Cuenca hay muchos
suministradores, en la capital
" hay cuatro. Extransa puede
fabricar por si misma todo el
hormigén que  necesita
Cuenca. Podemos decir que
estamos desfilfarrando las 3/4
partes de nuestra capacidad
productiva.

P- La seguridad laboral es
un capitulo importante en las
empresas. ;Qué actuaciones
Hlevan a cabo?

R.- Estamos altamente
condenciados con la seguridad
e higiene en el trabajo. La segu-
ridad estd por encima de la
calidad, la competitividad y la
eficacia. Tenemos un plan de
seguridad que hemos contrata-
do con un servicio externo de
prevencién que ha llevado a

perecedero. ;Cémo hacen cabo la evaluacién de riesgos
frente a esta circunstancia? por actividades y puestos de
R-La distan- trabajo.

ca determina la @ P-¢Cuil es el
eficacia de nues- impacto
tro  producto. Extransa medioam-
No podefn(’)s pu ede biental de
llevar hormigén . T estas dos
a grandes dis- fabricar por si empresas?

tancias porque _misma todo el  R- No tienen
cuandollegax:aa hormigén que i mpa c't o
su destino " medicambien-
habria que trar- _1€CESita CueNca ) gyiraemos
lo. Ademés de aridos sin

esto, el precio del transporte
seria elevado y seriamos poco
competitivos. Tendria ventaja
comparativa aquel suministra-
dor que tuviera su fabrica mas
cerca del punto de destino.

P- ;Cémo estd la compe-
tencia en la provincia de
Cuenca?

voladuras, son canteras a cielo
abierto, que se hacen de acuer-
do con la normativa en unos
lugares determinados. Si
hubiera impacto medioam-
biental éste seria el visual. Es
una actividad que no contami-
na tal y como nosotros lo hace-
mos.

Unicos fabricantes de la placa

alveolar en Cuenca

En el afio 99 Forcasa intro-
duce en el mercado un
nuevo producto, la placa
alveolar, que ha tenido
gran aceptacién. Este pro-
ducto “es como si se fun-
diera una viga de Forcasay
una de las bovedillas de
Extransa”. Si se pone en
posicion horizontal es para
forjado y si es vertical para
cerramiento, Las piezas
salen numeradas segin la
estructura de hierro, se van

colocando sucesivamente
una detrds de otra, de tal
manera que se construye la
nave en breve tiempo y con
poca mano de obra. Es un
producto nuevo con ape-
nas dos afios de existencia.
Entre sus ventajas se
encuentra la versatilidad y
su rapidez en la coloca-
cién. Se elabora con unas
autorizaciones de uso, que
es como la patente que
tiene la empresa.



