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COMERCIO EXTERIOR 
DE LA CÁMARA 

En el centro de negocios FENAVIN, 

ubicado en el Pabellón 1 Eneo, po­

drán contar con el equipo de Comer­

cio Exterior de la Cámara de Comer­

cio de Ciudad Real, para todas las 

consu~as o necesidades que surjan 

sobre el comercio internacional de vi­

nos, así como contar con todos los 

servicios de apoyo a su alcance (in­

terpretes, salas para reuniones, cone­

xión a internet, etc.) ) de forma que su 

participación en FENAVIN sea lo más 

fructifera posible. 

con la presencia de importadores de los 
siguientes países: Alemania, Holanda, 
Polonia, Angola, India, Portugal, Austria, 
Inglaterra, República Checa, Bélgica, Ir­
landa, Singapur, Canadá, Italia, Suecia, 
Dinamarca, Japón, Suiza, EE.UU ., Leto­
nia, Turquía, ESlovaquia, Lituania, Brasil , 
Estonia, Luxemburgo, El Líbano, Finlan­
dia, México, Francia y Noruega. 

En su cuarta edición el Centro de Ne­
gocios pone en marcha el nuevo servicio 
"Contacte con Compradores Internacio-

nales", gracias al cual los expositores po­
drán contactar a través de la web, en el 
área privada, con un máximo de 25 com-

Ponentes internacionales 
presentes en FENAVIN, 
participarán en 
actividades paralelas 

pradores internacionales con la finalidad 
de poder concertar una entrevista duran­
te la celebración de FENAVIN. Para más 
información sobre el servicio, puede con­
sultar la página web: www.fenavin.com / 
Área privada de expositores. 

Ponentes internacionales de recono­
cido prestigio estarán presentes en FE­
NAVIN y participarán en algunas de las 
jornadas paralelas que se organizarán 
en el marco de la feria. Destaca la pre­
sencia de los periodistas John Radford 
(Reino Unido), Gerry Dawes (EE.UU.) y 
David Schwarzwalder (Alemania) en la 
mesa redonda: "Presente y Futuro de los 
Vinos Españoles en los mercados tradi­
cionales: Alemania , Reino Unido y 
EE.UU."; la intervención del Sr. Subash 
Arora, Presidente del Club de Vino de 
Nueva Delhi , sobre "La Paradoja India"; 
la conferencia "Systembolaget - Un Mo­
nopolio del Siglo XXI" de Anna Rosen­
berg, Compradora de Vino Español de 
Systembolaget; "Como Vender Vino Es­
pañol en Japón" será impartido por el 
Sr. Takeshi Kyoguchi , de la empresa ja­
ponesa "MOTOX" , y la Directora Ejecu­
tiva del Instituto Master of Wine presen­
tará a los asistentes la actividad que 
desarrolla este Instituto. 
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