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Empresas de la provincia se interesan

por el mercado canadiense

Numerosas empresas asistieron a la jornada

Una decena de empresas de
la provincia, interesadas en el
mercado canadiense, han par-
ticipado en una reciente jorna-
da informativa, celebrada en la
Camara de Comercio, que con-

té con la presencia del director
regional de Comercio, Pedro
Antonio Morején y del director
del Instituto de Promocion Ex-
terior, Javier Vega, ya que to-
das estas instituciones han

«La comercializacion es
el reto de las empresas»

Gunther Lorenz: | Jornadas Agricolas de La Solana

“La comercializacién era, es
y sera el reto de las empre-
sas de la regién y de Ciudad
Real’, dijo el director general
de la Camara de Ciudad
Real, Glinther Lorenz, duran-
te su intervencion en las | Jor-
nadas Agricolas de Castilla-La
Mancha, celebradas el mes
pasado en La Solana, con el
patrocinio de caja El Monte.
Lorenz destaco la importan-
cia de buscar mercados en el
exterior y ofrecio todo el apo-
yo de la Camara para ello.

Gunther Lorenz habl6é sobre
Promocién y Comercializa-
cién Exterior y la importancia
de la calidad en este proce-
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so, destacando el gran creci-
miento de las exportaciones de
la provincia de Ciudad Real du-
rante los ultimos afos, que nos
ha llevado a ser ya la primera
provincia exportadora de la re-
gion.

Castilla-La Mancha es la on-
ceava region exportadora de
Espafa, con el 1,60% del total,
y representa el 3,40% del PIB
espanol y el 4,3% de su pobla-
cion, ofreciendo respecto de
otras regiones una capacidad
creciente, una buena calidad-
precio en muchos productos
que permite llegar a nuevos
mercados.

La comercializacion, dijo Lo-

colaborado en la organizacion
de la jornada.

Las posibilidades del gran mer-
cado canadiense fueron ex-
puestas, con informacion de
primera mano, por la conseje-
ra Econémica y Comercial de
Espafia en Toronto, Isabel Ria-
no, quien informé a los empre-
sarios presentes de la situacion
actual y las perspectivas de este
gran mercado, de mas de 30
millones de habitantes y con una
renta de mas de 25.000 €.

Una consultora regional con
presencia en aquel mercado
norteamericano, Beaumont
Consulting, inform6 a las em-
presas de los pasos a dar para
penetrar en los diferentes mer-
cados canadienses, un solo
pais con comunidades diferen-
ciadas por lengua y cultura.

renz, es el gran reto, que exi-
ge todo un proceso a disefar
y mas especificamente aun
si se trata de vender en el
exterior. Lorenz destaco la
amplia labor de la Camara,
que lleva 15 anos ayudan-
do a las empresas a descu-
brir y consolidar mercados
exteriores, lo que seguira
impulsando.
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