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La lacra de la
esinformacion
en la empresa

Sirva
como
ejemplof
cémo unj
productor
de
duos toxi-

cos de

revelado  castellano-man-
chegpo, al que le'dijeron gite
era obligatorio retirar esos
productos a través de una
gestora autorizada, contes-
16 incrédulo y con altaneria
que lo haria si él quisiera. A
ese empresario castellano-
manchego se le facilito el
Boletin Oficial del Estado
donde aparecia el R.D.
954/97 de 20 de junio sobre
Residuos Téxicos y Peligro-
s0s, y segufa sin creérselo,
pensaba que v del BOE era
también una tomadura de
pelo. Quizds sea un ejem-
plo extremo pero refleja la
realidad. En el servicio de
Medio Ambiente de Casti-
Nla-La Mancha se tiene
conciencia del atraso que la
region tiene en esta materia
(son contadas las empresas
que trabajan con liquidos
de revelado que los gestio-
nan segin la Ley), y las
actuaciones, a tres afios de
la publicacién del RD,, no
parecen haber sido muchas:
Ni ¢riticas, ni lamentacion,
simplemente los empresa-
rios piden actuaciones para
evitar situaciones de estas.
La informacion es otro
arma que demandan los
empresarios porque una
sociedad irfformada, es una
sociedad avanzada,

resi-
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sus puertas

El 1% de los clientes de *'i& =
Brusan son de Toledo

ALICIA SANCHEZ
Valmajada (Toledo)

Brusin S.L., empresa ges-
tora de residuos tdxicos de
Valmojado, es una de las
pocas firmas gestoras de
liquidos de revelado que
existen en la provincia de
Toledo.

Su  constitucién, en
1994, se adelantaba al Real
Decreto 952/1997 de 20 de
junio sobre Residuos Toxi-
cos una

las
empresas a la retirada de

y Peligrosos,
norma que obliga a

esos productos toxicos a
través de unos gestores
autorizados.

Desde entonces Brusan
S.L. cuenta con mas de 300
clientes distribuidos en
todo el territorio nacional,
principalmente en Madrid,
aunque productores de
residuos toxicos relativos
al revelado en Andalucia y
Valencia también tiene un
peso especifico en
actual cartera de clientes.

Fuentes de la Adminis-
tracion de Brusan, Beatriz
Simon, criticaban el “poco
desarrollo existente en la
provincia de Toledo sobre
la concienciacion en la reti-
rada de productos tdxicos
que-se usan en el revela-
do”. De hecho, a modo de
ejemplo, tan sélo e} 1% de
los clientes de esta empre-
sa gestora de residuos son
de Toledo, (3 empresas de
300).

Esta critica se hacia
extensiva a toda la Comu-

su

La empresa gestora de liquidos reveladores
cuenta con una cartera de mds de 300 firmas

nidad Auténoma, aunque
del mismo modo Beatriz
Simén  reconocia  que
“poco a poco las empresas
de esta region se van
conciencian-

La empresa puede tener almacenados los liquidos reveladores durante seis meses.

en su region. Hasta ellas
va un’ gestot Adutorizido
que les toma una muestra
del tipo de productos
(blanqueadores, revelado-

res, placas

do de la obli- @ radiogra-
gacion en la . fia...), asi
retirada  de _El_COS?Cmeg_lO_de‘_ como  su
sus produc- la retirada de concentra-
tos  toxicos . . cién en
relativos  al llquldos sales, platas
revelado”. _TQQCM€§_G una vy otros ele-
A las empresa es de ré\entos. .
empresas que ~ stos resi-
tienen este 30.000 ptas'/ N0 4uos  son

tipo de resi-

duos se les hace llegar un
listado con el nombre de
las empresas autorizadas

retirados a
un precio, en funciéon de la
cantidad y las caracteris-
ticas de los mismos, aun-

que, el precio medio para

st retirada es de unas

30.000 pesetas mds IVA al

mes en un establecimiento |

de tamano medio.
Brusan S.L. se consolida

en el mercado a través de |
su red comercial y las !
inversiones que se van rea- |

lizando para estar a la dlti-
ma. Concretamente, una

de las recientes adquisicio- |
nes ha sido un ventilador :

especial para el tratamien-

to de sus residuos en las |
instalaciones de Valmoja- |
do, compra que superé los

20 millones de pesetas el
pasado ejercicio.
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Feria del Mueble,
! Hogar y  Ofimatica
i (Exposer), que tiene

i lugar del 10 al 12 se pro-
{ mociona en su quinta
i edicion en las grandes
i ciudades de la provincia
‘ Valdepe-
! fas, Alcdzar, Tomelloso,

! (Manzanares,

etc), por lo que la Funda-
i cién Empresarial CEOE-
i Cepyme hard un esfuer-
i zo suplementario para
i publicitar la feria
i dichas localidades.

i Exposer va a contar

en

con 2.500 metros cuadra-
i dos y prevé superar los
i 80 stand que expusieron
i el pasado afo, asi como
¢ los 30.000 visitantes que
i pasaron por la muestra
i en 1999 .
Entre las novedades
t de la feria destaca, por
{ parte de la Asociacién
Provincial de Empresa-
. rios de Maderq y Corcho,
la presencia de un artesa-
i no que realizard trabajos
{ y ensefara a los visitan-
tes las formas de trabajar; 3
la madera. 2
: Exposer presenta en
{ su quinta edicién una
i nueva y mejor decora-
cidn (todo enmoquetado)
lo que supone un gran
i esfuerzo para la organi-
zacién. Pero el objetivo
es que la imagen general
debe ir acorde con la cali-
i dad de los stands que
van a asistir a este even-
to.
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Manchalan prevé dar ocupacion a un

centenar de discapacitados en dos aiios

El Centro Especial de Empleo de Cabanillas ha sido creado
por MCC, la Fundacion ONCE vy Talleres Gureak

J.M.MIrANDA
Guadalajara

Tres sociedades del grupo
Mondragdon Corporacion
Cooperativa (MCC) la Fun-
dacion ONCE y Talleres
Gureak, con el apoyo y la
ayuda de la Junta de Comu-
nidades de Castilla-La Man-
cha han constituido en
Cabanillas del Campo
(Guadalajara) el Centro
Especial de Empleo Man-
chaldn S.A. donde las previ-
siones es que en un futuro a
medio plazo (dos afios) de
trabajo a mas de un cente-
nar de personas, en su
mayoria discapacitados.

Manchalan, que fue visi-
tada también recientemente
por el presidente de Casti-
lla-La Mancha, José Bono,
tiene su ubicacion en el poli-
gono industrial de cabani-
llas del Campo. Se dedica a
la fabricacion de compo-
nentes de plastico para
automéviles.

El proyecto de Mancha-
lan se inicié conjuntamente
con uno de sus mejores
clientes, Electrolux Produc-
tion de Alcald de Henares, y
en este momento hay nue-
vos acuerdos con otros
clientes con lo que también
se quieren iniciar relaciones
comerciales.

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Economia y Empresas de Castilla-La Mancha. 10/11/2000.

La junta de Comunida-
des de Castilla-La Mancha
también ha tomado partido
en este proyecto, de hecho,
estd aportando al mismo
ayudas a la inversion y a la
creacion de empleo, ast
como su colaboracion en
relacién con el personal dis-
capacitado.

Este centro busca tanto
rentabilidad social como
econdmica. Es decir, Ia
generaciéon de puestos de
trabajo para discapacitados,
bien sean fisicos, psiquicos
o sensoriales, y mejorar -el
servicio de sus actuales
clientes de la zona centro,
incrementando su nivel de

penetracién y utilizar su
nuevo emplazamiento para
captar nuevos clientes.

La nueva actividad se
centrard inicialmente en las
labores productivas y de

logistica.
Los compromisos de la
Administracién  regional

con este centro son, en pri-
mer lugar, ayudas e incenti-
vos regionales a la inversion
y consecucién de trabajo
por parte de la Junta de
Comunidades de Castilla-
La Mancha y la concesion a
Manchaldn S.A. de la califi-
cacién de Centro Especial
de Empleo.




