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EMPRESAS

Sanchez Va’zq‘uez Hermanos, S.A.

En el poligono industrial Torrehierro, de
Talavera de la Reina, se ha inaugurado la Pla-
taforma de Distribucion de la Compania San-
chez Vazquez Hermanos, S.A: Las instalacio-

nes ocupan una extension de 12.000 metros

cuadrados, con una capacidad de almacenaje
para 15.000 palets, y un recinto de frio de 2.000
metros ctibicos; la inversion realizada supera
los 600 millones de pesetas L.a Piataforma
inaugurada da servicio a mas de 3.000 clientes

~ en las Comunidades de Castilla-La Mancha,

Castilla y Ledn, Extremadura v Madrid en el
sector de la distribucion de alimentacion, be-
bidas vy drogueria. Explota 25 supermercados
asociados y seis Cash and-Carry. La factura-
cion en el ejercicio 1997 superara los 5.000 mi-

~ llones. La empresa emplea & cien personas.

Renfe

El comité general de empresa de Renfe en
Albacete esta protagonizando diversas protes-
tas por lo gue consideran una privatizacion

~ encubierta de la entidad. Los sindicatos quie-

ren.evidenciar el desacuerdo existente entre

los trabajadores por la decision del Gobierno
~ de introducir un nuevo ente.que gestione las
-~ Infraestructuras ferroviarias, «con el que se

pretende dividir a la empresa», segin los sm-

| {hcahstas

 Cajade Madrid

Caja de Madrid ha inaugu-radn 1na nueva

- oficina en Toledo. Con la apertura de esta ofi-
- ¢ina, en la Avenida de Eurnpa el nimero de

sttcursales en la provincia de Toledo se situa
en 34. La Direccidn de Castilla-La Mancha al-

canza con esta apertura las 125 oficinas..

Ademas, cuenta con 550 personas que desarro-
llan su labor profesional en esta comunidad.
Ei volumen de negocio de Caja de Madrid en la
region supera los 380.000 millones; 234.000 en
depdasito de clientes, mientras que la inver-

sion es de 146.000 millones de pesetas.

Bricoelectri Tomn_ar

Una nueva tienda de material eléctrico se

ha abierto en la calle Uruguay de la capital re-
gional; se trata de «Bricoelectri Tonmar», re-

sttitado de la fusion de «Pemmar» y «Diseno-
Jamp», la primera dedicada a la distribucion
de materiales eléctricos y la segunda a la |

venta al detalle de estos mismos materiales,
ambas empresas de Tomas Pérez Martin. Este

~ comercio funciona como un autoservicio.

CCM

La Ca}a de Castilla-La Mancha ofrece a sus
clientes una amplia gama de productos que

“tiene como objetivo la desgravacion fiscal y la
prevision de futuro. Entre ellos esta «Ahorro

Viviendan, libreta destinada a recoger los aho-
rros con destino a la construccion o rehabilita-
cion de la vivienda gue tenga el caracter de re-

- sidencia habitual. L.as ventajas de esta libreta

son 1a de un interés del 5 por cien y una des-
gravacion fiscal del 15 por ciento de las canti-
dades ahorradas cada aiio y el «Plan de Pen-
sjones» cuya finalidad es la de constituiir un
capltal para completar la pension de jubila-

cion de la Seguridad Social.
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" cidos panaderos de la

Manuel Alonso (Industrias Carmcas Alonso):
«Hay que modernizarse para poder competir»

Alonso, un hombre que desde su juventud ha estado vinculado al

INDUSTRIAS Carnicas Alonso fue fundada en;el afio 1975 por Manuel

- mundo empresarial, abarcando distintos sectores, como el panadero,
transportes o la hosteleria. En la actualidad, aunque esta jubilado, sigue
muy de cerca su negocio, en el que trabaja toda su familia. Aunque se -
queja del aumento de morosos en los Ultimos anos, que complica el
crecimiento de la empresa, lo cierto es que Industrias Carnicas Alonso ha
experimentado una wnportante expans:én en la provmcra de Toledo

Toledo. P. Herndndez .

En la localidad to-
ledana de Alcaudete
de la Jara, su pueblo
natal, Manuel Alonso
ha dirigido todos sus
negocios, siguiendo
la tradicion familiar
heredada de sus pa-
dres v abuelos, cono-

comarca. Sin em-
bargo, la inquietud
empresarial de Ma-
nuel Alonso le ha lle-
vado desde joven a |
introducirse en dis-
tintos sectores, como
el de los transportes
de mercancias o la
hosteleria. Pero fue
en 1975 cuando co-
menzo a gestar la
empresa de la gue es
presidente: Indus-
trias Carnicas
Alonso. | |

Aunque va esta
jubilado, a Manuel
Alonso le gusta se-
guir de cerca este
negocio en el que ha
empleado a sus seis
hijos, cuatro varo-
nes y dos mujeres,
asi como & sus nue-
ras y yernos.

~.Como comenzo por el

sector carnico?

~Después de varios nego-

cios, en e] ano 75 comence a
comprar entre diez y doce
guarros diarios que mataba
en mi propia casa, para
luego vender la carne. Sin

.embargo, llegdé un momento

en e] gque tuvimos que salir
fuera del pueblo para reali-
zar el trabajo v construimos
un edificio de mil metros

| cuadrados; en la actuatidad
la fabrica tiene 10.000 me-

tros cuadrados.
~.Qué tipo de productos
elaboran en su empresa?
-Nuestras instalaciones
realizan todo el proceso.
Contamos con un matadero,
sala frigorifica, otra de des-

ptece y una sala de embuti- -

dos, ademas de dos tiendas
en las que vendemos los

Manuel Alonso -
~comenzoé su andadura
en el sector carnico

- comprandoy
sacrificando el ganado
en su propia casa para
Iuego vender la carne

productos al publico. Tudn
eilo en Alcaudete de 1a Jara.

Elaborames todo tipo de

embutidos: chorizos, morci-
llas, salchichones, lomos,
que se comercializan con el
nombre de «Industrias Car-

~ nicas Alonso» y «Carnicas

2001 »..

-De los diez o0 doce cerdos
gue mataba en su casa hace
veinte anos ;,cuantns sacri-

fica ahora?

-Estamos en los 860 cer-
dos a la semana, aunque
también en nuestro mata-
dero se sacrifica a «ma-

quila» entre 600 y 700 corde-

ros; asi llamamos a los tra-
bajos que hacemos para
otros ganaderos, pero noso-

tros ne nos quedamos con la

carne. |
-E] ganado que sacrifi-
can, ;de donde procede?

+Desde hace unos

‘anos tenemos en el
ptieblo nuestros
propios cebaderos
de chotos y corde-
ros. |

-¢Donde suelen
vender sus produc-
tos? -

- ~La& mayor parte
de las ventas las re-
alizamos en la zona,
aungue tenemos
clientes de todas las
comarcas cercanas
y distribuidores que

B | reparten por esta

zona. Ademas, va-
mos a Madrid una
Vez por semana.

-.Cuantas perso-
nas trabajan en su
empresa y queé vo-
Ilumen de negocio
tiene?

-~ ~Unas treinta
personas, la ma-
yvoria de la co-
marca; el volumen

" de negocio al cierre
de este ano se es-
tima en unos 900
millones de pese-
tas, unos cien mas
que el ano pasado.

—¢A que’ pro-
blema mas grave se

_.anfrenta el sector carnico
-en estos momentos?

~—Al de los pagos. Este pro- |

blema es cada dia mas

grave, sobre todo cuando se
trata de un producto perece-
dero y que no se puede recu-
perar. Kl retraso en los pa-
gos nos desequilibra. Tam-
bién en los 0ltimos meses
ha bajado considerable-
mente la venta de chotos.

| Estamus sufriendo las con-

secuencia de un problema
gue no nes afecta, como es
el de las «vacas locas». Se
ha desprestigiado 1a carne
de ternera ¢uando ahora
hay mejor carne que nunca.
Adambién es necesario rea-

lizar fuertes inversiones en

la-mejora de las instalacio-
nés y en la modernizacion
de las maquinas para poder
competir con garantias.




