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afios y sin intereses a la Consejerfa. Luis
Diaz-Cacho se mostraba muy satisfecho de
este logro, reconociendo que “es un chollo”.
Por su parte, la ADL, como instrumen-
to de promocién econdémica y desarrollo
local, preparard la bateria de subvencio-
nes que existen para los empresarios dis-
puestos a ubicarse en el poligono indus-
trial. Luis Dfaz-Cacho declaré a GACE-
TA las intenciones de la agencia en cuanto
a establecer acuerdos con alguna caja o
banco para articular préstamos a bajo inte-
rés y a largo plazo para estos empresarios.
El coste de suelo por metro cuadrado
pretende ser la minima parte para el em-
presario que quiera instalarse. Al precio
minimo del metro cuadrado, el Ayunta-
miento s6lo afiadird los costes de urbani-
zacién, por lo que el coste real rondard
las 3.000 pesetas por metro. El precio,
segun palabras del concejal de Obras, es
“asequible para cualquier empresario que ten-
ga su empresa ubicada en el caso urbano’.
Asf, los empresarios adquirirdn sus te-

rrenos a precio de coste, ya que el Ayun-
tamiento no tiene, segun Diaz-Cacho,
ninguna intencién de hacer negocio: “no-
sotros no estamos aqui para lucrarnos,
sino para ser mediadores”. Se pretende,
ademds, evitar la especulacion: “no que-
remos que venga gente con dinero y nos
compre unos metros, luego los revalori-
cen y no se construya. Lo que no quere-
mos es que se especule con el suelo
industrial”.

Para evitar el mal de la especulacion, a
partir de la “Ficha de Intenciones” y la
distribucién del suelo, tendrd lugar la
firma de un contrato. En él se especifica-
ran los detalles del proyecto empresa-
rial, con un aval, asf como un plazo de
comienzo de las obras que se establecera
entre los 6 y 8 meses. De modo que “si
no comienzan las obras y pasa el plazo,
el contrato rescindird, con pérdida del
aval, aunque esto estd aun sin articular”,
asegura el responsable de la Concejalia
de Obras.
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Incubadora
de jovenes empresas

Uno de los retos que este nuevo
poligono se plantea es el de ayudar a la
naciente industria solanera. En este sen-
tido se plantea instalar un “vivero de
empresas”, es decir, un espacio fisico
que se cederia a promotores jovenes,
“sobre todo que provengan de la forma-
cion ocupacional, de la Escuela-Tallery
cursos de formacion, o cualquier pro-
motor joven o empresarios con proyec-
tos sociales como cooperativas, etc”.

En esta especie de invernadero podrian
instalarse los jovenes empresarios, con
las ventajas de servicios de asesoramien-
to, servicios comunes de fax, de admi-
nistracion, etc. Todo ello serd facilitado
a cambio de un “bajisimo precio por
metro cuadrado”. Luis Diaz-Cacho co-
menta el fin de este proyecto: “La fun-
cion seria incubar estas nuevas empre-
sas, para que subsistiesen dos o tres
anos y de ahi pasasen a instalarse direc-
tamente en el poligono, una vez que hu-
bieran ahorrado el dinero que supone
invertir cuando se empieza’ .

No cabe duda de que el nuevo poligono
industrial va a tener importantes conse-
cuencias positivas para La Solana. Por
lo pronto, ya se puede prever una: el
abaratamiento del suelo industrial, con
la consecuente repercusion a la hora de
lanzarse al mundo empresarial.

Con este proyecto, el desarrollo local
se verd impulsado. Pero, ademds, el
poligono estd abierto a cualquier inicia-
tiva que provenga de fuera y que supon-
ga puestos de trabajo y riqueza en la
localidad. El tiempo, anclado en los pro-
blemas con el viejo proyecto, ha echado
a andar con el nuevo poligono indus-
trial, un paso adelante para un futuro
mejor en La Solana.
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