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Hijos de Cristino Gomez potenciara

.

V&

su linea de productos ibéricos

F. J. LLana NieTO
Argamasilla de Calatrava (C. Real)

La fabricante de produc-

tos cdrnicos elaborados
Hijos de Cristino Gémez
tiene previsto invertir
cerca de cien millones
de pesetas en el periodo
2001-2002 con el objeti-
vo final de incrementar
su linea de ibéricos y
lanzar al mercado nue-

Dispone de una finca en la localidad ciudadrealenia de
Daimiel con 270 cerdas madres ibéricas

cada en Argamasilla de
Calatrava, donde dispo-
ne de unas instalaciones
construidas de casi 5.000
metros cuadrados de su-
perficie, con ocho seca-
deros para productos
derivados del cerdo.
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La inversién prevista
se destinard a la cons-
truccién de un nuevo se-
cadero y a la adquisi-
cién de nuevas maqui-
nas para la elaboracién
de patés de cerdo ibéri-
co, que se comercializa-
ran en el territorio na-
cional. El objetivo inicial
fijado por esta empresa
de Argamasilla de Cala-
trava (Ciudad Real) es
vender alrededor de
500.000 tarrinas de entre
180 y 200 gramos de este
producto a lo largo del
primer afio.

Aunque la empresa
familiar comenzé su ac-
tividad en el afno 1933
en la localidad salmanti-
na de Ledrada, desde
1952 su fabrica esta ubi-

mino ciuda-
drealefio de
Daimiel con 270 cerdas
madres ibéricas.

Entre los objetivos a
corto plazo se encuentra
incrementar la produc-
cién de ibéricos hasta un
50% del total anual, ya
que actualmente ésta re-
presenta alrededor de

mientras que las de ibé-
ricos alcanzan las
10.000, aunque los prin-
cipales productos de la
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Hijos de Cristino Gémez comercializa sus productos en todo el territorio nacional.

de Cristino Gémez au-
mentar durante el pasa-
do aiio sus ventas en ki-
los alrededor de un 10%,
hasta alcanzar 2.400.000
kilos. ’

De cara al presente
afo, la empresa espera
lograr un mayor creci-
miento la produccién, lo
que también se traduci-
ra en las ventas finales.
Desde el afto 1996 la em-
presa ha crecido en mas
de un 40%, gracias a una
red comercial que alcan-
za todo el territorio na-
cional y a una nueva
imagen corporativa que

lanz6 en 1998. Madrid, :
Barcelona, Ciudad Real |
y Sevilla son los princi- :
pales mercados naciona- :
les donde se comerciali- !
zan los productos de Hi- :
jos de Cristino Gémez y, |
aunque no exporta di- |
rectamente, también ha i
vendido a pafses como
Dinamarca, Portugal o !
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. Casarrubios

Serna S.L. prevé

. ampliar sus

. actuales
instalaciones

F. J. Ltana NieTo
Pedro Murioz (Ciudad Real)

{ Casarrubios Serna, S.L.
es una empresa familiar
ubicada en el municipio
ciudadrealense de Pe-
dro Mufoz, que se
constituyé 1990,
aunque la actual deno-
minacién social data
del afio 1996. El gerente
de la sociedad, Luis Mi-
guel Casarrubios, afir-
ma que en un corto es-
pacio de tiempo espera
ampliar las actuales ins-
talaciones de 300 me-
tros cuadrados de su-
perficie y adquirir nue-
va maquinaria.

La empresa se dedica
al transporte, envasado
y comercializacion de
aceite de oliva, orujo y
de girasol, en formatos
de litro, cinco y 25 litros
. en Castilla-La Mancha.
i El'dceite sé tfaé a'granél
i de Sevilla y su principal
destino son mayoristas,
“ya que en canales de
alimentacién no tene-
mos previsto entrar por
la competencia feroz
que existe y que obliga
a trabajar con unos
mdrgenes muy peque-
fios”, afiade Luis Mi-
guel Casarrubios.

Las instalaciones dis-
ponen de cuatro depd-
sitos con capacidad pa-
ra 50.000 kilos de aceite,
mientras que la planti-
lla actual de la empresa
ciudadrealefa se com-
pone de cuatro trabaja-
dores.
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Una asociacion defendera a las
empresas del Poligono del Henares

Hasta el momento, treinta y cinco empresarios se han
unido para defender sus intereses

J. M. MiRanDA
Guadalajara

De momento, treinta y cinco
empresas del Poligono Indus-
trial “El Henares” -que com-
prende terrenos tanto de Gua-
dalajara capital como de la
vecina localidad de Marcha-
malo- han constituido una
asociacion para luchar de
manera conjunta y con un
caracter mas formal frente al
deterioro progresivo y conti-
nuo que atraviesa esta zona.
La asociacion estd presidi-
da por el director de Relacio-
nes Humanas y Asuntos juri-
dicos de la empresa BASE,
Antohio Navarro, quien tras

resultar elegido presidente ha
puesto de manifiesto la enti-
dad de todos los integrantes
de la misma a reivindicar ante
las instituciones correspon-
dientes actuaciones tendentes
a la recuperacién de este poli-
gono.

Entre los problemas que
acechan actualmente el poli-

gono, Navarro ha hecho men-
cién a la falta de seguridad
existente frente a posibles
delincuentes, deficiencias de
limpieza y en las conduccio-
nes de agua, falta de organiza-
cién y, en general, carencia de
servicios esenciales para que el
poligono funcionase de mane-
ra adecuada y tuviese “mis
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vida”, asi lo aseguran muchas
de las empresas implantadas
en €|, quejosas del deterioro
que estd sufriendo.

El poligono industrial “El
Henares” genera el 80% del
PIB de Guadalajara, con apro-
ximadamente 5.000 trabajado-
res.

A esta primera asamblea,

de un total de 180 empresas
ubicadas en el Poligono, han
asistido treinta y cinco empre-
sarios, tanto de pequefias
como de medianas y grandes
empresas, entre las que actual-
mente figura ECO, pero la pre-
vision es que de ahora en ade-
lante sean muchas mas las
compaiifas que se adhieran a

la asociacién. Esta situacion
no es una novedad, dino
que el poligono viene regis-
trando hace algunos afios
un deterioro progresivo
dada la falta de interés que
segin muchos de los
empresarios ubicados en el
mismo, tienen las adminis-
traciones competentes por
mantenerlo a flote, al
menos aparentemente. Por
ello, el primer cometido de
la asamblea va a ser dirigir-
se a los ayuntamientos de
Guadalajara capital y Mar-
chamalo para dar a conocer
la asociacién, sus quejas e
inquietudes y pedir ayuda.



