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41 empresas de la
region se inician
en la exportacion
con el programa
del ICEX

ABC

TOLEDO. Cuarenta y una em-
presas castellano-manchegas
se han apuntado ya al progra-
ma «Aprendiendo a Exportar»
que el ICEX, Instituto Esparniol
de Comercio Exterior, puso en
marcha en Castilla-LLa Man-
cha con el objetivo de sensibili-
zar alas pymes sobre la necesi-
dad de salir al exterior para
crecer y ser mas competitivas.

«Aprendiendo a Exportar»
es una de las medidas inclui-
dasenel PlandeDinamizacion
dela Economia aprobado porel
(Gobierno para fomentar la in-
ternacionalizacién de las em-
presas.

El programa consta de, o
bien una jornada en la que se
pretende interesar alas pymes
enel proyectode iniciaciéonala
exportacidén y sensibilizarlas
sobre la necesidad de abrir nue-
vos mercados, o bien de un pro-
grama de apoyo a la pyvme, du-
rante todounano, paraayudar-
la a ser mas competitiva en el
exterior, prestandole todo el
asesoramientoyel apoyo nece-
sario en temas como nuevas
tecnologias, comunicacién y
marca, innovacion y diseno,
fiscalidad, financiacion, etc.

281 personas, representan-
do a 203 empresas, acudieron a
la Jornada Aprendiendo a Ex-
portar que tuvo lugar hace
unos meses en Ciudad Real. A
partir de esa jornada, como
partedel programa, especialis-

tas en comercio exterior han

realizadoundiagnosticodelas
75 empresas castellano-man-
chegas que asi lo han solicita-
do. 41 de estas pymes preparan
ya con este programa su cami-
no al exterior.

Hay que tener en cuenta que

para abordar los mercados ex-
teriores las empresasdeben re-
unir una serie de condiciones
con elfin de que puedan hacer-

lo de forma mas competitiva.
El programa «Aprendiendo a

Exportar» les permite durante
un ano prepararse paraentrar
en el programa PIPE (Plan de
Iniciacién ala Promocion Exte-
rior) y reforzar las areas mas
débiles de su empresa.

Entre los servicios especifi-
cos disenados para las empre-
sas que participan en este pro-

grama, cabe destacar la Linea
de Financiacion «Aprendien-
doaExportar ICEX-ICO» quefi- ;
nancia todos los gastos necesa- |
rios para iniciarse en el exte-
rior, hasta 100.000 euros por em-
presa, al 0% de interés.
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Ciudad Real, a la cabeza

en las exportaciones

Las exportacnones en la region han c:remdo hasta el mes de abril, un 3, 3% con

respecto al mlsmo periodo del ano anterlor Cludad Rea\ ha sido E provmma con

L THT T T WS ——— —_——

—_————— _— - ——— —

mayores ventas al exterlor exportando DOr valor de 289 mlllones de euros

ABC

- N el primer cuatri-
“mestre del afo las
exportaciones en
Castilla-La Man-
cha crecieron un
3, 3 s con respecto al mismo pe-
riodo del ano anterior, alcan-
zando un importe de 923,8 mi-
llones de euros, segun el Ulti-
mo informe elaborado por el
Instituto Espanol de Comercio
Exterior (ICEX) en Castilla-La
Mancha. Pero las importacio-
nes también se han incremen-
tado en este tiempo y el creci-
miento supera el 30%, alcan-
zando los 2.567,9 millones de
euros. Conestascifras, el saldo
comercial (exportaciones-im-
portaciones) en la balanza de
pagos fue negativa en 1.644 mi-
llones de euros.

Por provincias, Ciudad Real
tuvolaciframasaltaen cuanto
al volumen de exportacion en
el mismo periodo, con 289,6 mi-
llones de eutros, experimentan-
do un incremento respecto a
2006 del 21 %, el mayor de 1a re-
gion. Le sigue 1a provincia de
Toledo que exporto un total de
222.8millonesdeeuros; Albace-
te, con 196,2; Guadalajara, con
173,4 millones de euros, y en 4}-
timo lugar se encuentra Cuen-
ca que exporto por importe de
41,9 millones de euros.

Comoviene siendohabitual,
Guadalajara sigue siendo la
provincla mas importadora, al
haber alcanzadolos 1.800,73 mi-
llones de euros, lo que supone
un incremento con respecto al
ano anterior del 45,4%.

En el periodo comprendido
hasta el mes de abril, los secto-
res mas exportadores fueron
muy parecidos a 1os que se re-
gistraron el ano anterior, aun-
que muy diferentes de aquellos
mas importantes a nivel nacio-
nal.

En cuanto a la importacion
regional, el sector mas impor-
tante fue el de vehiculos auto-
movilesy tractoresalalcanzar
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Las bebidas de
todo tipo, el sector
mas exportador

El sector que mas exportoé en
la region fue el de bebidas de
todo tipo, excepto zumos, que
alcanzo un volumen de
exportacion de 109,13 millones
de euros, lo gue supone un
incremento de un 20,9%
respecto al mismo periodo del
ano anterior. El segundo
sector regional mas exporta-
dor fue el de materias plasti-
cas y sus manufacturas que
obtuvo 88,4 millones de euros,
con un incrementodel 13,5%.
En este ranking, les siguen el
sector de maguinas y aparatos
mecanicos y el de aparatosy
material eléctrico, con un
importe de 65,54 v de 65,48
millones de euros, respectiva-
mente.

1.212 millones de euros en lo
que va de ano, 1o que implica
un aumento respecto al mismo
periodo del ano anterior del
87,6% .0tros sectoresde impor-

Las bebidas, especnalmente el vino, el sector mas exportador

tanciaen cuantoalasimporta-
ciones fueron los relacionados
con aparatos ymaterial eléctri-
coy el de maquinas y aparatos
mecanicos, que también ocu-
panlas primeras posicionesen
elranking de importacion a ni-
vel nacional.

Portugal, con 177,1 millones
de euros, y Francia, con 171,1
millones de euros, son los desti-
nos mas importantes de las ex-
portaciones regionales en el
primer cuatrimestre del afo.

Mientras que Portugal expe-
rimento un descenso de las ex-
portaciones con respecto al
mismo periodo del ano ante-
rior del 8,6%, Francia constato
un ascenso del 18,7%.

Se observa a nivel nacional
una cilerta similitud con los
principales destinos de las ex-
portaciones regionales que, se-
gun el informe, se explica por
la proximidad geografica con
Espana. Encuantoal origende
importaciones, Alemania si-
gue slendo el principal provee-
dor paralaregiony experimen-
t0 un aumento con respecto al
mismo periodo anterior del
23,4%. Austria v Francia ocu-
pan el segundo y tercer puesto
de paises importadores.
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Cecam

Misiones a Polonia,
Dubai y México

En estos primeros meses del
ano, empresarios de la regién
pertenecientes a diversos
sectores productivos han
participado en las misiones
comerciales que la Confedera-
cion de Empresarios de
Castilla-LLa Mancha, Cecam,
ha llevado a cabo a Rumania, ‘
Ucrania y la Feria London -
Wine. Tras el éxito obtenido
en estas delegaciones comer-
ciales, Cecam, conjuntamente
COnN sus cinco organizaciones
empresariales provinciales,
esta preparando nuevas
misiones que tendran como
destino Polonia, México y
visitas alas ferias internacio-
nales en Emiratos Arabes
(Dubail) y Alemania.
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Camara de Cuenca -

Mision multisectorial
a Alemania

La Camara de Comercio e
Industria de Cuenca ha
comenzado a organizar una
mision multisectorial a
Alemania, que se va a desarro-
llar el proximo mes de noviem-
bre en la ciudad de Frankfurt.
La mision, que se va a organi-
zar en colaboracion con la
Diputacion de Cuenca y con el
IPEX, sellevara a cabo entre
el 12y el 14 de noviembre
inicialmente en Frankfurt,
aunque sila demanda lo
requiere los contactos comer-
ciales se extenderan a otras
ciudades alemanss.
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IPEX

Se pone en marcha el
«Observatorio China»

El Instituto de Promocién
Exterior (IPEX) ha presentado
el «Observatorio de Mercados
Exteriores. Observatorio
China», una iniciativa cuyo o
principal objetivo es dar a

conocer a empresas e institu-

ciones de la region qué esta
sucediendo en la economia

China. E] boletin retine la
mformacion mas interesante,
partiendo de las acciones de
promocion que tanto desde el
Gobiernoregional como desde

otras instituciones nacionales  _ -
se estan poniendo en marcha,

hasta consejos.




