estoy seguro de que la Agrupacién nos va a
servir para defender mejor nuestra leche, o al
menos de una manera mas ldgica. El gana-
dero, de forma individual, no puede influir de
ningun modo en el precio que va a percibir
por su produccién. Estamos en manos aje-
nas, a pesar de que somos el primer eslabdén
y sin nosotros no habria cadena. El quesero
te dice que ese es el precio maximo que pue-
de pagar por la leche para que su actividad
sea medianamente viable, pero a nosotros
¢quién nos pregunta por nuestros nimeros?
¢Quién se preocupa de que si unos meses
hemos tenido que pagar mas por los pien-
s0s, obtengamos mas beneficio de nuestras
ventas? Por eso es muy importante la union,
porgue nos sirve de defensa.

Seguramente durante el primer afio no
tengamos resultados importantes, porque
los comienzos son dificles como ya he di-
cho, pero es importante seguir unidos, pues
a la larga va a ser mejor. No podemos dejar
de ver la agrupacidon como algo que nos re-
portara un beneficio constante y a largo pla-
Z0, No podemos basarnos en que este mes
gano “dos’ y al siguiente “tres”, sino algo que
nos aportard seguridad y estabilidad en el
tiempo.

Como objetivos, tenemos que aumentar
el volumen de ganaderos en la agrupacion.
Lo ideal serfa que la mayoria de los ganade-
ros de AGRAMA entrdramos en la Agrupa-
cién, ya gue los socios proporcionamos un
gran tanto por ciento del volumen de leche
delaD.O..

Se ha empezado trabajando sdlo con la
leche, pero debbemos seguir con otras metas:
venta de corderos, compra de materias pri-
mas, contratacion de algun tipo de servicio. ...
son factores de los que también nos podre-
mos beneficiar.
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Las agrupaciones van a ser muy impor-
tantes de cara al futuro del sector, nos van
a permitir avanzar y ser competitivos. Este
sector es muy conservador, en el sentido de
que hay mucho “inmovilismo”, es decir, no
hay gente con iniciativa, mas bien con ga-
nas de no complicarse la vida, y esto es lo
gue hemos de cambiar, hay que moverse y
modernizarse, intentar estar integrado en los
sistemas actuales de mercado.

Ademas équé mas cree que debe ha-
cer un ganadero de ovino para rentabilizar
la actividad?

Es muy importante mantener en igualdad
de atencién los 4 pilares basicos: alimenta-
cién, sanidad, reproduccidn y seleccidn,
pero ademas, las nuevas tecnologias son im-
portantisimas, sin ellas no habriamos podido
llegar a este nivel. El lector de identificacion
electrénica, bien utilizado, es una herramien-
ta excelente. Hemos avanzado muchisimo
en cuanto al uso de tecnologias, aunque aun
hay muchos ganaderos que se resisten a
utilizarlas y delegan en terceros lo que ellos
mismos podrian hacer. Yo era muy torpe con
la informatica, pero con la préactica, y viendo
la gran utilidad de los programas, te adaptas
a su uso.

Respecto a las figuras de calidad DO e
IGP queso y cordero manchegos écree que
pueden sostener al sector?

Si mantenemos las producciones en el
nivel actual, y la exportacion de queso sigue
siendo importante, gracias a la D.O. queso
manchego se podra mantener el sector. Hoy
en dia, hasta las queserias pequerias estan
exportando. En cuanto a la IGP cordero man-
chego, todavia queda mucho camino por
recorrer para posicionar mejor el producto.

Basicamente, sin la D.O. no hay futuro.
Podemos decir que hay dos “bandos”, por
un lado, los ganaderos vy las queserias pe-
quefias, tradicionales, que se dedican sdlo
a hacer queso de oveja manchega; y por
otro lado los grandes industriales. A estos
Ultimos, si se hunde la denominacién no les
afectaria. En la defensa de las caracteristicas
de nuestro producto tenemos que estar los
ganaderos y los queseros que se dedican en
exclusiva al queso manchego, porgue si des-
apareciera la D.O. tal y como hoy la conoce-
mos, seria nuestra ruina.

{Cémo cree que se puede ayudar en
estos momentos a los ganaderos?

Es una época muy incierta, porque aun-
que los precios estan estabilizados, lo estdn a
la baja, sobre todo el cordero, y ademas hay
una cosa que se nos escapa de las manos,
el precio de las materias primas, y que en un
momento dado nos puede hundir y que no
se puede prever.

A todos nos viene bien recibir subven-
ciones, pero creo que este camino no es el
correcto, porgue nos hace ir en su busca en
lugar de en busca de la gestidn eficiente de
nuestro trabajo. No soy partidario de mante-
ner un sector a base de subvenciones, por-
que ademads entran en competencia gente
que realmente son merecedores, con gran-
des propietarios que dedican la ganaderia
como una actividad secundaria, en la que
poco les importa el beneficio obtenido.

El futuro estd en saber defender nues-
tros productos, en nuestro caso, queso y
cordero manchegos, luchar por que sigan
en marcha los sellos de calidad tal y como
hoy los conocemos, sin “intromisiones” de
otras razas, y con capacidad de exporta-
cion.

Trabajamos para el desarrollo

del sector de los pequeios rumiantes

Tenicol™
FOLIGON*

Ovipast 'Plus

Suspension  {JpOLIBASCOL10
Chrcnogest

PANACUR® Suspension

Zoogama“-D

Programa ’
Chronogest=

FOOTVAX*

MSD

Animal Health

ibgracion contralodo

L

L
o
@ Consorcio Manchego

Biblioteca Virtual de Castilla-La Mancha. Consorcio manchego. 1/10/2013.

Pagina 11



