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Plan de Iniciación de Promoción 
Exterior de Empresas de Ci udad Real 
Este programa permite a las empresas PIPE contar con un asesoramiento especializado de forma 
individual y contar con una importante ayuda financiera que asciende al 80% de la subvención 

.;JfI'.. El Plan de Iniciación a la it.:~·. 
~....;~~~.:~. Promoción Exterior, más 

conocido por sus siglas, 
PIPE, es el primer programa de ámbito 
estatal dirigido específicamente a pymes 
que buscan un mayor desarrollo comer­
cial a través de la exportación. 

Se trata de un programa a la medida 
de las empresas que quieren comenzar a 
vender sus productos en el extranjero o 
bien contar con un departamento de ex­
portación que funcione de una manera 
más rentable todavía. 

Este programa permite a las empre­
sas PIPE contar con un asesoramiento 
especializado de forma individual y con­
tar con una importante ayuda financiera 
que asciende al 80% de la subvención de 
múltiples conceptos propios en la inter­
nacionalización de cualquier empresa. 

Además la empresa participante, de 
manera indefinida, contará con numero­
sos servicios complementario,s dentro del 
CLUB PIPE, desde líneas de financiación 
con unas condiciones realmente favora­
bles para las empresas PIPE como aseso­
ramiento de empresas especializadas en 
áreas como registro de marcas, temas de 
logística internacional incluso traducción 
telefónica simultánea y gratuita. 

Su aplicación práctica está garanti­
zada por la Cámara de Comercio de Ciu­
dad Real , el Instituto Español de Co­
mercio Exterior (ICEX) y el Consejo Su­
perior de Cámaras (CSC) , con la cola­
boración de todas las Comun idades Au­
tónomas y con el apoyo de los fondos 

PIPE 

FEDER de la Unión Europea. 

Todas estas instituciones y entidades 
implicadas en el comercio exterior apor­
tan los recursos económicos y humanos 
necesarios para facil itar a las pymes su 
iniciación y consolidación en la comer­
cialización exterior. 

Desde su puesta en funcionamiento 
en 1997, más de 5.000 empresas espa­
ñolas pertenecientes a todos los sectores 
productivos y de servicios han participa­
do con éxito en este programa, el cual 
ofrece en todo momento la máxima ayu­
da, con un mínimo riesgo, de forma cer­
cana y sencilla. 

Con esta filosofía, el PIPE pone a dis­
posición de cada empresa: 

• Un especialista con amplia experien­
cia en pymes y en comercio exterior. 

• Una metodología de trabajo adaptada 
en concreto a sus productos o servicios. 

• Un importante apoyo económico 
que permita hacer realidad la estrategia 
diseñada. 

Cualidades del PIPE 

El programa responde a un cumplimien­
to básico, ya que logra un cambio de cul­
tura en el conjunto de la empresa, consi­
guiendo una implicación más funcional 
para aprender a exportar de todas sus 
áreas y departamentos, gracias a estos 
parámetros esenciales de actuación: 

• Un proceso integral y continuo, que 
durante dos años acompaña a la empre­
sa en todas sus etapas de decisión para 
alcanzar una óptima internacionalización. 

• Una colaboración con profesionales 
externos a la empresa, formados en una 
metodología específica que supla cual ­
quier demanda concreta. 

• Facilidades en la contratación de un 
responsable de exportación que ponga 
en marcha el Plan de Internacionalización 
de su empresa. 

• Un amplio rango de servicios para 
cubrir las necesidades de cada pyme. 

El programa PIPE se extiende a lo largo 
de dos años en los que la empresa es orien­
tada en todo momento por un especialista 
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